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Baisse 
probable du 
taux d'escompte 

Un plus lourd fardeau fiscal et le vieillissement 
de la population contribuent à freiner la relance 

ÉRIC C L E M E N T 

Y 

C ompte tenu de la stabilité 
du dollar canadien sur le 

marche des changes, après une 
chute progressive au cours de 
IW2, la Banque du Canada de­
vrait abaisser de 15 à 25 centiè­
mes son taux d'escompte, aujour­
d'hui, selon les rares experts fi­
nanciers qui travaillaient hier. 

D'après M. Nicholas Tsakonia-
lis, du Bureau international de la 
City Bank, a Toronto, la stabilité 
du huard devrait encourager la 
Banque du Canada à baisser au­
jourd'hui le taux d'escompte 
d'environ 20 points de base. 

Le taux auquel les banques em­
pruntent a la banque fédérale 
pourrait donc être établi autour 
de 7,20 p. cent, soit a peu près au 
niveau du taux préférent iel 
qu'accordent les banques cana­
diennes à leurs meilleurs em­
prunteurs. Ce dernier taux a été 
fixé a hauteur de 7,25 p. cent, il y 
a juste une semaine, après une 
demi-douzaine de baisses succes­
sives d'un quart de point. 

Le taux d'escompte pourrait 
ainsi redevenir plus faible que le 
taux privilégié, ce qui d'ordinaire 
est le cas, un point d'écart consti­
tuant même une norme qui fut 
tics souvent bousculée cette an­
née. 

Le dollar 
Alors que le marché interban­

caire canadien et les Bourses lo­
cales étaient fermés hier, le dol­
lar canadien a légèrement baissé 
par rapport au dollar américain, 
terminant la journée à 79,17 à 
Wall Street, en baisse de 12 cen­
tièmes par rapport à sa valeur de 
vendredi, une baisse grossie par 

I 

l'élroitesse du marché en cette 
période de fêtes. 

L'analyste torontois de la City 
Bank pense que les troubles ma­
jeurs affectant la devise cana­
dienne sont terminés et que 
notre monnaie ne descendra pas 
au-dessous de 77 cents améri­
cains au cours des prochains 
mois. 

La tendance a une baisse légère 
du dollar canadien est augmen­
tée par l ' impact du nombre 
d'acheteurs de billets verts qui se 
produit a chaque fin d'année et 
qui entraine une liquidation de 
dollars canadiens faisant légère­
ment baisser notre devise. 

Le dollar américain 
Le dollar américain était en 

hausse hier à New York par rap­
port aux autres monnaies occi­
dentales, le billet vert bénéfi­
ciant d'un espoir de baisse des 
taux d'intérêts allemands au pre­
mier trimestre de 1993, espéran­
ce née à la suite d'une remarque 
du président de la Bundesbank, 
Helmut Schlcsinger, indiquant 
que cette baisse dépendrait des 
compressions des dépenses publi­
ques de l'Allemagne. 

Selon des analystes financiers 
américains, la force du dollar 
s'explique aussi par l'incertitude 
politique au Proche-Orient et par 
un regain de confiance des Amé­
ricains envers la reprise de leur 
économie. 

A la c lô ture , le do l l a r 
américain s'échangeait, hier à 
New York, contre 1,6215 marks 
au lieu de 1,59 jeudi dernier, con­
tre 125,05 yens au lieu de 123,95, 
contre 1,2530 dollars canadiens 
au lieu de 1,2607, contre 1,4695 
francs suisses au lieu de 1,4485 et 
contre 5,5265 francs français au 
lieu de 5,4550. 

R I C H A R D D U P A U L 

L a récession, mais aussi un far­
deau fiscal plus lourd et le 

vieillissement de la population 
ont contribué à freiner les dépen­
ses a la consommation tout au 
long de 1992. 

En fait, les questions d'âge et 
de fiscalité expliquent pourquoi 
les ménages n'ont pas relancé 
leurs achats cette année alors que 
ceux-ci avaient été le moteur de 
la reprise après la récession de 
1981-82, affirme M. Marc Pinson­
neault. économiste à la Banque 
Nationale. 

Dans une étude détaillée, le 
spécialiste trace un parallèle en­
tre la situation actuelle et les fac­
teurs économiques qui préva­
laient en 1983 au terme d'une des 
plus dures récessions du siècle. 

A i n s i , le taux de chômage 
d'alors dépassait la barre des 11 p. 
cent qu'on connaît aujourd'hui. 
\A comme c'est le cas présente­
ment, les consommateurs avaient 
bénéficié d'une baisse des taux 
d'intérêt. 

Cependant, M. Pinsonneault 
note deux changements impor­
tants, qui seraient loin d'être pas­
sagers et qui expl iquent une 
bonne partie du malaise persis­
tant dans le commerce de détail. 

Fiscalité 
D'abord, la fiscalité canadien­

ne a été particulièrement gour­
mande ces dernières années. En 
1986, les ménages devaient trans­
férer 29,8 p. cent de leur revenu 
aux gouvernements, sous forme 
d'impôts, de taxes de vente, d'im­
pôts fonciers, etc. Ce pourcentage 
atteignait 34,1 p. cent dans la pre­
mière moitié de 1992, ce qui re­
présente une ponction colossale 
de 26 milliards annuellement. 

«Le fardeau fiscal est le princi­
pal obstacle à une reprise vigou­
reuse des achats des ménages, 
même si on attribue souvent ce 

La part du revenu familial consacrée aux achats en biens et services a diminué de 5,1 p. cent depuis 
1986. 

rôle à leur endettement », note M. 
Pinsonneault. 

En fait, la part du revenu fami­
lial consacrée aux achats en biens 
et services a diminué de 5,l p. 
cent depuis I986, alors que les 
sommes consacrées à l'épargne 
ont diminué de 0,5 p. cent. 

De plus, l'économiste introduit 
un facteur inhabituel dans l'équa­
tion : le vieillissement de la popu­
lation. 

Il souligne notamment que, de 
I980 a I992, la proportion des 35 
ans et plus parmi les Canadiens 
(de plus de 15 ans) est passée de 
54 à 61,5 p. cent. Cette hausse est 
principalement due à l'entrée de 
la cohorte des «baby-boomers». 

Or ces consommateurs sont 
dans le cycle de vie «où les ména­
ges sont formés» et ont acquis les 
résidences et les biens (autos, 
meubles) «nécessaires au niveau 
de vie qu'ils recherchent», sou­
tient M. Pinsonneault. Ceux-ci 
ont aussi un besoin moins grand 
de crédit cl sont plus préoccupés 
de rembourser leurs dettes et de 
préparer leur retraite. 

Bref, «le vieillissement accroît 
la propension a l'épargne au dé­
triment des achats de biens dura­
bles», estime M. Pinsonneault. 

A titre d ' indice, de I 9 7 I à 
I980, les biens durables comp­
taient pour 15,3 p. cent des achats 
des ménages alors qu' i ls sont 
tombés a 14,5 p. cent durant la 

décennie suivante. De plus, alors 
que le nombre annuel des mises 
en chantier de logements jouait 
autour de 220000 durant les an­
nées 70, la norme durant les an­
nées 80 a été de 180000. 

Par ailleurs. M. Pinsonneault 
note que l'épargne a long terme 
des consommateurs, notamment 
dans les régimes de retraite, s'ac-
croil clepuis quelques années, ce 
qui laisse moins d'argent pour les 
dépenses courantes. 

Il prévoit aussi que l'endette­
ment des ménages aura tendance 
a baisser dans les prochaines an­
nées puisque les «baby-boomers» 
doutent de la capacité de leurs 
gouvernements d'honorer leurs 
engagements envers les person­
nes âgées. 

iggestion Fi 

Une petite voiture qui confère un certain prestige ! 
C L A U D E 
B E A U D O I N 

collaboration spéciale 

our remplacer la 
Civic CRX, Honda 

a doté sa petite Del Sol 
de caractéristiques qui 
confèrent un certain 
prestige au propriétaire. 
C'est la voiture que nous 

recommandons en preniier lieu cette 
semaine à une automobiliste de Hull. 

Comme la semaine dernière, nous pu­
blions en fin de chronique des sugges­
tions éclair afin de répondre à un plus 
grand nombre de lecteurs. 
I.- N A T H A L I E M A R T I N , (20-29 ans), 
Hull 

Suggestion : Honda Civic Del Sol SI 
Style: «coupé transformable» 
Format : moyen ( 400 cm - 157 po. ) 
Coffre arrière: surprenant pour cette 
catégorie ( 10,5 pi. eu. ) 
Mode: traction 
Moteur: quatre cylindres 1,61, 125 che­
vaux 
Transmission: manuelle à cinq rap­
ports 
Freins: disques aux quatre roues 
Suspension: «ferme et agile» (Road 
and Track ) 
Origine: japonaise 
Pr ix : 18 895$ 
Performance: 0-60 mph en neuf secon­
des ( Road and Track ) 
Fiabi l i té : l'ancien modèle, la CRX, 
était plus fiable que la moyenne ( C A A ) 
Sécurité : plus sécuritaire que la plupart 
des cabriolets avec son arceau unique 
( voir commentaires ci-dessous) 
Valeur de revente : devrait être très éle­
vée selon le Black Book 
Autres choix: Mazda MX-5 Precidia, 
Mazda MX-5 Miata 
Commentaires: la Honda Civic Del 
Sol remplace la populaire Civic CRX. 
Pour bien s'acquitter de cette lourde tâ­
che, Honda a doté la Del Sol de carac­
téristiques uniques: un panneau de toit 
escamotable, qui laisse à l'arrière un ar­
ceau plat et fixe, ainsi qu'une lunette 
arrière qui s'abaisse par simple pression 
d'un bouton. Il s'agit presque d'une dé­
capotable et le toit d'aluminium peut 
être rangé dans le coffre de façon assez 
simple, tout en laissant un espace adé­
quat pour les bagages. Vous aurez donc 
beaucoup de plaisirs à la conduire par 
beau temps, et sa conception exclusive 
vous conférera un certain prestige. 
2.- R O B E R T A L A R I E (40-49 ans), 
Laval 

Suggestion : Honda Prelude SR 
Style: coupé sport 
Format : moyen ( 44 cm - 175 po. ) 
Coffre arrière: très moyen (7,9 pi. eu.) 
Mode: traction 
Moteur: quatre cylindres 2,3 I, 160 che­
vaux 
Transmission: manuelle à cinq rap­
ports 
Freins: disques aux quatre roues, ABS 
Suspension: ferme (Guide de Vauto 
93) 
Coussins gonf lables: conducteur et 
passager 
Origine: japonaise 
Pr ix : 24 895$ 
Performance: 0-60 mph en 7,8 secon­
des ( Motor Trend) 
Confort : bon ( Guide de Vauto 93) 
Fiabilité: généralement supérieure à la 
moyenne ( C A A ) 
Sécurité : très bonne avec les deux cous­
sins gonflables et les freins ABS 
Va leu r de revente: bonne (Black 
Book) 
Autres choix: Eagle Talon, Plymouth 
Laser 
Commentaires: redessinée en 1992, la 
Honda Prelude affiche des lignes auda­
cieuses qui attirent l'attention. Son in­
térieur a également été transformé. Les 
places avant offrent une bonne habita­
bilité et le silence de roulement est re­
marquable pour un coupé sport. Le mo­
teur de la Prelude SR s'avérera plus 
performant que celui de votre Toyota 
Celica 1987 et son comportement rou­
tier est très intéressnt. Aussi, cette voi­
ture devrait vous procurer le plaisir de 
conduire que vous recherchez. Sinon, 
faites l'essai de YEagle Talon ou de la 
Plymouth Laser. 

3.- G I L B E R T D E S C H Ê N E S 
(40-49 ans), Gatineau 
Suggest ion: Chevrolet Cavalier VL 
berline 
Style: quatre portières 
Format : moyen ( 463 cm - 182 po. ) 
Coffre arrière: moyen ( 13 pi. eu.) 
Mode: traction 
Moteur: quatre cylindres 2,21, 110 che­
vaux 
Transmission: automatique a trois rap­
ports eh option 
Freins: disques à l'avant, ABS 
Suspension : moyennement ferme 
Coussin gonflable: non 
Origine: nord-américaine 
Pr ix : 10 498$ 
Performance: 0-100 k m / h en 12,8 se­
condes ( Guide de Vauto 93) 
Confort : passable ( Guide de Vauto 93) 
Consommation: 10,1 1/100 km (28 

mpg)en vil le; 7 1/100 km (40mpg)sur 
la route ( Transport Canada ) 
Fiabil i té: de moyenne à inférieure à la 
moyenne selon les années ( C A A ) 
Sécurité: bonne avec le système ABS 
V a l e u r de revente: bonne (Black 
Book) 
Autre choix : Ford Tempo 
Commentaires: la Chevrolet Cavalier 
est l'une des voitures les plus populaires 
en Amérique comme l'attestent ses ven­
tes de 212 676 unités en 1992. Son bas 
prix et les modifications que General 
Motors y apporte chaque année sont les 
principales raisons de ce succès. En ef­
fet, même si la Cavalier a été conçue il 
y a plus de dix ans, elle a su demeurer 
compétitive et tirer son épingle du jeu 
face à des modèles technologiquement 
plus sophistiqués, mais plus dispen­
dieux. Elle constitue justement un bon 
moyen de se déplacer d'un point A à un 
point B comme vous le souhaitez. 

4.- M I C H E L I N E M A S S E ( 30-39 ans). 
Montréal 

Suggest ion : Dodge Caravan, Ply­
mouth Voyager SE à traction intégrale 
Style: mini-fourgonnette 
Nombre de passagers: 5-7 
Coffre arrière: grand (115,9 pi. eu. 
sans banquette) 
Mode: quatre roues motrices 
Moteur: V 6 3,3 I, 150 chevaux 
Transmission: automatique à quatre 
rapports 
Freins: disques à l'avant, ABS en op­
tion 
Suspension : assez souple pour une 
mini-fourgonnette 
Or ig ine: nord-américaine 
Pr ix : 20 000$ 
Performance: 0-60 mph en 11,8 secon­
des ( Car and Driver) 
Confort : très bon ( Guide de Vauto 93) 
Fiabil ité: moyenne en 1991 ( C A A ) ; la 
revue Car and Drivera fait un essai de 
30 000 milles au volant d'une Caravan 
à traction intégrale sans un seul ennui 
mécanique 
Commentaires: lancée par Chrysler en 
1984, l'Autobeaucoup a contribué à la 
naissance d'une nouvelle catégorie de 
véhicules, les mini-fourgonettes. Tous 
les autres manufacturiers ont tenté de 
l ' im i ter ou de la surpasser , mais 
VAutobeaucoup reste la plus populaire 
de sa catégorie, avec une pénétration de 
marché de 50 p. cent. La raison de son 
succès est son équilibre général qui en 
fait un véhicule à la fois polyvalent et 
agréable à conduire. Au volant d'une 
Caravan/ Voyager, on a presque l'im­
pression de se retrouver dans une auto­
mobile. En version quatre roues motri­

ces, la conduite de VAutobeaucoup est 
encore plus sûre, peu importe les condi­
tions routières, et vous aurez plaisir à 
transporter vos passagers à longueur 
d'année. 

5.- M I C H E L A B E L ( 30-39 ans), 
La Plaine 

Suggestion : Toyota Previa 
Style: mini-fourgonnette 
Nombre de passagers: 5-7 
Coffre arrière: grand ( 33,3 pi. eu. ) 
Mode: propulsion 
Moteur: quatre cylindres 2,41,138 che­
vaux 
Transmission: manuelle à cinq rap­
ports; automatique à quatre rapports 
en option 
Freins: disques à l'avant 
Suspension: efficace (Guide de Vauto 
93) 
Origine: japonaise 
Pr ix : à partir de 21 448$ 
Confort : excellent ( Guide de Vauto 93) 
Consommation: 13,1 l / km (22 mpg) 
en ville; 9,8 1/100 km (29 mpg) sur la 
route (Transport Canada) 
Fiabilité: bien supérieure à la moyenne 
en 1991 ( C A A ) 
Sécurité: bonne avec le coussin gonfla­
ble pour le conducteur 
Valeur de revente: très bonne (Black 
Book ) 
Autre choix: Mazda MPV 
Commentaires: puisque vous recher­
chez une alternative à VEurovan que 
vous trouvez dispendieuse, je vous sug­
gère la Toyota Previa. En vous limitant 
à l'air climatisé comme option, vous de­
vriez pouvoir respecter votre budget de 
25 000$ . La Mazda MPV, un peu 
moins cher que la Previa, pourrait éga­
lement vous intéresser. Les deux vous 
permettront de transporter votre «gros­
se famille» et de remorquer une tente-
roulotte de 500 kg. Quant aux routes 
enneigées, je vous signale que la Previa 
et la MPV sont offertes en version qua­
tre roues motrices à un coût toutefois 
légèrement supérieur au montant que 
vous entendez débourser. 

RÉPONSES-FLASH 
I.- M I C H E L C . S I M A R D ( 30-39 ans), 
Nepcan, Ontario 
Toyota Camry, Volkswagen Passat 
2.- P I E R R E P A Y E T T E (40-49 ans), 
Chrysler Intrepid, Ford Taurus 
3.- C L É M E N T L A V O I E 
(60 ans et plus), Shawinigan 
Honda Civic, Toyota Corolla, Saturn 
4.- M. L E B L A N C ( 30-39 ans), 
Repentigny 

Chrysler Intrepid/ Concorde, 
Ford Taurus 
5.- M I C H E L B E R T H I A U M E 
(40-49 ans), Laval 
Chrysler Intrepid, Ford Taurus 
6.- D I A N E C H O Q U E T T E ( 40-49 ans ), 
Honda Accord EXR coupé, 
Mazda MX-6 Mystère 
7.- L I S E P E L L A N D ( 30-39 ans), 
Montréal 
Dodge/ Plymouth Colt 
/ Eagle Summit familiale, Saturn CSI 
8.- É L Y S E C H A R E T T E ( 30-39 ans), 
Montréal 
Saturn SL2, Dodge Caravan 
/Plymouth Voyager 
9.- M A U D E B O U D R E A U L T 
( 30-39 ans), Jonquière 
Mazda 525, Honda Civic hatchback 
10.- I U L I E D U P U I S (40-49 ans). 
Acton Vale 
Volkswagen Golf, Honda Civic, 
Saturn S2I 
I I.- D O M I N I Q U E F A R L Y 
(20-29 ans), Varennes 
Honda Accord, Nissan Altima, 
Toyota Camry 
12.- B E R N A R D C Y R ( 40-49 ans), 
Montréal 
Buick LeSabre, Oldsmobile 88 Roya­
le, Chrysler Intrepid/ Concorde 
13.- L U C T R E V E D I C ( 30-39 ans), 
Montréal 
Toyota Tercel, Nissan Sentra Classic 
14.- F R A N Ç O I S B L A C H E 
(40-49 ans), Repentigny 
Chrysler Intrepid, Ford Taurus 
15.- M I C H E L C U S S O N ( 30-39 ans ), 
Montréal 
Toyota Camry, Honda Accord, Nissan 
Altima, Mazda 626 Cronos 
16.- S U Z A N N E C U M M I N G S 
(40-49 ans), Boisbriand 
Dodge Shadow, Plymouth Sundance 

17.- M I Q U E L I N A S I L V A (40-49 ans), 
Anjou 
Honda Accord, Nissan Altima, 
Toyota Camry 

18.-1 A C Q U I S C H A R L E B O I S 
( 60 ans et plus ), Chomedey 
Chrysler Intrepid, Ford Taurus, 
Mercury Sable 

19.- C L A U D E R O U L E A U 
( 60 ans et plus ), Sainte-Adèle 
Saturn SC2, Chrysler Le Baron coupé 

20.- M A U R I C E A Y O T T E (60 et plus), 
Trois-Rivières 
Nissan Altima, Honda Accord, 
Mazda 626 Cronos 
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Alimentation : Provigo, Métro et IGA 
ont consolidé leur part de marché 
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Midi chaleureux 
F R A N Ç O I S E K A V L E R 

• Magnan a eu soixante ans 
cette année. La taverne des dé­
buts est toujours là. On lui a 
même conservé son nom. Elle 
n'est pas devenue «brasserie». 
L'établissement, qui a pris les 
proportions d'une entreprise, 
fonctionne sous les termes de 
«Restaurant et Taverne». O n 
entre par Tune ou l 'autre 
porte, selon son choix, car, si 
tout communique à l'intérieur, 
chacune des parties vit sa vie. 

k-r-,~Le restaurant est installé au 
I - " so us-sol. Comme on a pris soin 

d'y pratiquer de fausses fenê­
tres, on oublie qu'elles n'ou­
vrent sur rien. La salle est très 
grande. Elle est très achalan­
dée, le midi surtout, sans que 
ce soit désagréable: parce que 
les tables sont grandes, parce 
qu'elles sont espacées, parce 
que le bruit des conversations 
créent un fond sonore isolant, 
parce que le service connaît 
bien son métier et le pratique 
efficacement. Parce que. s'il y 
a beaucoup de monde, il y a 
aussi beaucoup de places dans 
les terrains de stationnement 
que la maison met à la disposi­
tion de sa clientèle. Et pour les 
besoins de sa clientèle. Ma­
gnan offre, au deuxième étage, 
une grande salle de reception. 

Un menu du jour est proposé 

tous les midis, comprenant 
soupe et le dessert, à des prix 
variant de 7.45$ à 8.45$. Ce 
midi là: boeuf aux champi­
gnons, rôti de boeuf, pâté au 
poulet, filet d'aiglefin. 

Mais, Magnan. c'est la mai­
son du boeuf et l'on va là, sou­
vent, pour cela. Pour le rôti ou 
pour les coupes de steaks. On 
les choisit au poids: de 6 à 22 
onces. 

La tranche de rôti ( 10 on­
ces), belle, tendre, uniformé­
ment rouge, savoureuse, était 
accompagnée de son jus (rele­
vé au poivre du moulin), de 
petits pois extra fins, de frites 
parfaites (12.95$). Le « R i b » 
du même poids, dans un regis­
tre de saveurs différentes, était 
tout aussi bon (9,95 $). Le bar 
salade accompagne automati­
quement les choix de boeuf. 

A la carte, la soupe du jour 
était aux legumnes et vermi­
celle ( 1,40$) et la téte froma-
gee ( 2,25 $), bien servie, avait 
une saveur franche. Au des­
sert, tarte aux pommes et tarte 
au sucre sont servies généreu­
sement... «a la mode» si l'on 
veut (2,25 $). 

Au bord du Canal Lachine, 
en lace de Montreal. Magnan 
est loin d'etre loin de tout. Les 
voies rapides y mènent directe­
ment 
MAGNAN 
2602 RUE STPATRICK 
935-9647 

• Le secteur de l'alimentation au 
Québec ne sera plus jamais le 
même à la fin de cette année 
1992. 

Steinberg, qui depuis des géné­
rations faisait partie intégrante 
du paysage quotidien des Québé­
cois, a r e n d u l'âme au profit de 
ses trois concurrents: Provigo. 
Metro et le groupe Hudon et 
Dcaudclin ( IGA ). 

En absorbant cet ancien géant 
de l'alimentation, les trois chaî­
nes restantes ont pu consolider 
leur position dans leur segment 
de marché respectif. 

« O n a assisté en 1992, à une 
guerre de parts de marché. Main­
tenant, on peut dire que le parta­
ge du marché est complété. En 
1993, chaque partie va surtout 
chercher a consolider sa posi­
t ion», soumet lohanne Labrec-
que, professeur adjoint au service 
de l'enseignement du marketing 
aux H E C 

Provigo a profité de l'achat de 
Steinberg pour accroître sa pré­
sence dans le créneau des grandes 
surfaces. 

Des 22 magasins Steinberg ac­
quis par Provigo, onze ont été 
transformés en Maxî, et sept en 
Heritage. 

Quatre seulement ont été con­
vertis en des surpermarchés Pro­
vigo. 

« O n a repéché les magasins 
avec les caractéristiques que l'on 
recherchait pour compléter notre 
réseau de magasins, dont princi­

palement les grandes surfaces», a 
fait valoir. Claude Pigeon, direc­
teur commercial et aux affaires 
corporatives chez Provigo Distri­
bution. 

M. Pigeon fait valoir que les 
magasins Steinberg achetés par 
son groupe «ont connu une nette 
reprise de leurs ventes». 

« O n est parti de très loin, plus 
bas que Steinberg nous l'avait 
dit » , a-t-il ajouté. 

Che/. Métro, on soutient aussi 
que l'intégration des 48 magasins 
Steinberg acquis s'effectue ronde­
ment. 

« O n a mis en place des structu­
res et des é q u i p e s pour ces maga­
sins. Ça fonctionne très b ien», a 
fait valoir Gilles Roberge, direc­
teur des affaires corporat ives 
chez. Steinberg. 

M. Roberge précise que les ma­
gasins Steinberg choisis ont per­
mis de renforcer la vocation pre­
mière de Métro, c'est-à-dire les 
marchés d'alimentation de super­
ficie moyenne, qu'on nomme les 
supermarchés. 

«Avec l'acquisition de Stein­
berg, nous sommes maintenant 
leader sur ce segment de marché 
avec 340 supermarchés», fait-il 
savoir. 

Chez Hudon et Dcaudclin, on a 
également, comme chez Métro, 
privilégié les surfaces moyennes 
dans l 'achat de 24 magasins 
Steinberg. 

« O n a toujours trouvé préféra­
ble de travailler avec des indé­
pendants de taille moyenne ou 
petite», a souligné Pierre Cro-
teau, président du groupe Hudon 
et Dcaudclin. 

Après la forte turbulence qui a 
secoué le secteur de l'alimenta­
tion au Quebec en 1992, le pro­
fesseur lohanne Labrecque s'at­
tend a ce que l'année 1993 donne 
lieu à une accalmie, où chaque ac­
teur se donnera pour priorité « la 
gestion de la rentabilité». 

L'industrie, suggère-t-elle. est 
entree dans une phase de maturi­
té, ou on assiste a une très faible 
croissance des ventes, compte 
tenu que la population augmente 
elle même lentement. 

La marge bénéficiaire nette 
dans l'industrie a été d'un pour 
cent en 1992. alors qu'elle se situe 
habituellement entre un et deux 
pour cent. 

Mme Labrecque croit qu'on de­
vrait voir en 1993 un relâche­
ment de la forte concurrence au 
niveau des prix qui a prévalu en 
1992. 

«Personne n'est intéresse à 
avoir le niveau de concurrence de 
1992». estime-l-elle. 

Le phénomène des grandes sur­
faces, qui a exercé une forte pres­
sion a la baisse sur les prix, de­
vrait maintenant se stabiliser, 
croit également lohanne Labrec­
que. 

La récession et une forte con­
currence ont favorisé, soumet-
elle, réclusion de ce type de mar­
ché d'alimentation. 

«Ces marchés à grande surface 
s'adressent a une clientèle bien 
precise, celle qui est particulière­
ment sensible aux p r i x» , fait re­
marquer Mme Labrecque. 

I ace a la multiplication de ces 
magasins de grande surface au 
cours des dernières années, souli-

obhr 
gne-t-elle, les autres types de mat- ; 
che d'alimentation ont été 
gés d'ajuster leur stratégie. 

« C h e z Métro, par exemple,-
pour résister à cette forte concur­
rence sur les prix, on a beaucoup 
mise sur les produits de marque 
maison » , fa it-cl le observer. 

Pour conserver leur part de 
marche, les supermarchés tradi­
tionnels comptent aussi beau­
coup sur la qualité du service et i 
sur la variété des produits offerts. 

A 
J 
I Univa 

Un element inattendu, survenu 
en fin d'année, pourrait venir mê­
ler les cartes en 1993 dans le do­
maine de l'alimentation au Que- • 
bec •; 

Univa. propriétaire de Provigo ' 
Distribution, est en discussions 
avec un groupe américain pour lai 
vente possible de ces intérêts, a-l- ,% 

on appris du chef de l'Opposition , 
a l'Assemblée nationale lacques 
Pari/eau. 

Quelques heures plus tard, le 
president d'Univa Nertin Nadeau 
conf i rmait l 'existence de ces 
pourparlers. 

On craint maintenant qu'Uni-1 
va. donc Provigo Distribution, 
passe sous contrôle américain, ce 
que réfute M. Nadeau. 

Celui-ci soutient que seulement 
une part des actions d'Univa se­
rait vendue a ce groupe 
américain, insuffisante pour -lui 
permettre de prendre le contrôlé' 
de l'entreprise québécoise. 

Unigesco (Berlin Nadeau) dé­
tient 25.9 p. cent d'Univa. Sobey.'\ 
24.2 p. cent et la Caisse de dépôt • 
et placement. 13.5 p. cent. 

s * 

Année tumultueuse pour les transporteurs aériens 
Canadien ne pourrait plus échapper à la faillite, selon un analyste 

T R E M B L A Y 
de la Presse Canadienne 

i 

• «Canadien International ne 
peut plus échapper à la faillite. Il 
s'agit de formaliser les modalités 
de la faillite», tranche lacques 
Kavafian. analyste a la firme Le-
vesque Beaubien Geoffrion. 

« En renégociant les termes de 
ses emprunts, l'entreprise prend 
ses responsabilités. Tout va être 
repayé», soutient de son côté Béa­
trice Pepper, porte-parole de Ca­
nadien International. 

Ces propos d ive rgen ts sur 
l'avenir du transporteur de Calga­
ry illustrent bien les nombreux 
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Le Théâtre populaire du Québec 
ik i 2L 

Déjeuners d'affaires 

Ambiance unique à Montréal 
Délices, danse et musique 
V E I L L E DU J O U R DE L 'AN 

M E N U 
Saumon fumé ou Terrine du chef 

**• 
Rôti de boeuf (prime rib) avec garniture 

*** 
- . Gâteau de la Forêt-Noire 

Thé ou café 
** * 

30 oz de bicre ou 1/4 de litre de vin 
*** 

Un verre de champagne à minuit 
TABLE RÉSERVÉE 

CHAPEAUX, COTILLONS, 
SERPENTINS 

SPECTACLE-DEUX 
ORCHESTRES et 

DANSEUSES DE CANCAN 
52.50 $ par personne incluant taxes et service 

-1170, rue St-DeniS (angle MR.-LéveKjue) 
rZ< g3 Bcm-UQAM 

I N F O R M A T I O N -

S x " 
COMPOSEZ : R E - L E X U S -

Vimont Lexus Toyota 

AVIS DE RACHAT 
Hongkong Bank of Canada 

Debentures subalternes convertible de 9,5 %, 
Série 1974, échéant le 15 juillet 1994. 

Avis est par les présentes donné que, conformément aux dispositions du contrat 
de fiducie daté du 15 août 1966, tel que modifié de temps à autre entre la National 
Trust Company, en tant que fiduciaire, et la Hongkong Bank of Canada 
(anciennement Lloyds Bank, Contintental Sank, IAC Limited et Industrial 
Acceptance Corporation Limited), toutes les Debentures subalternes convertibles 
de 9,5 % Série 1974 (les -Debentures-) seront rachetées le 15 janvier 1993. 

Le prix de rachat des Debentures sera de 101,4 % du principal impayé. Les intérêts 
courus à partir de la dernière date de paiement des intérêts, soit du 15 juillet 1992 
au 15 janvier 1993, seront payés de la manière habituelle. Le prix de rachat sera 
payable à n'importe quelle succursale au Canada de La Banque Royale du Canada, 
sur présentation et cession des certificats représentant les Debentures, avec tous 
les coupons attachés qui ne sont pas a!or échus (à savoir les coupons datés du 15 
juillet 1993 et plus tard). Comme alternative, les porteurs et porteuses peuvent 
présenter leurs Debentures accompagnées du présent avis à n'importe quel autre 
établissement financier au Canada avec lequel ils ou elles traitent normalement, et 
cet établissement financier obtiendra le paiement pour eux. L'intérêt sur le principal 
des Debentures cessera d'être payable à partir du 15 janvier 1993 et par la suite. 

Daté ce 15° jour de décembre 1992. 
Hongkong Bank of Canada 
NATIONAL T R U S T COMPANY, FIDUCIAIRE 

AFFAIRES 
JURIDIQUES 

AUTO DIVORCE 
(en collaboration avec une 

firme de notaires) 

Divorce, séparation de 
corps, convention de 

rupture et garde d'enfants 
À L 'AMIABLE 

FAITES-LE VOUS-MÊME 
À BON PRIX ET SANS DÉLAI 

Tél.: 671-0804 
1 800 667-0505 

Déjeuners d'affaires 

5 
S 
K 

i 
REVEILLON DU NOUVEL AN 
JEUDI 31 DÉCEMBRE À PARTIR DE 20 HEURES 

BIENVENUE À TOUS 
PRIX: 38,958 (+ taxes) 

INCUIANl 

Réservez 
maintenant 

Buffet "spécial réveillon" chaud et 
froid à volonté 
Vin à la fontaine durant le repas 
Bar payant jusqu'à 2 heures 
À minuit, toast au vin mousseux gratuit 
SATIONNEMENT PRIVE GRATUIT 

MUSIQUE ET DANSE C O N T I N U E S EN COMPAGNIE DE 
SERGE FONTAINE. M 

ORGANISTE 2 
B U F F E T L . B . G . g 

2953. RUE B É L A N G E R EST TEL.: 7 2 2 - 1 4 2 4 ? ? 

o o 

M PROPOSITIONS DAFFAIRES... 

705 HYPOTHÈQUES 

A Al 1ERE , 7t, bolooee vente 
notoire Lobefoe lour, soir 7J9-4M? 

... 

710 OCCASIONS 
D'AFFAIRES 

GOUVERNEMENT, pr i t* rt sub­
vention*, petites entreprises nou­
v e l * * t/l*tonte», 771-0594 locol 94. 

718 ARGENT DEMANDE 

Al besoin oroent 1ère Te hvp. sur 
propriétés notaire 729-4332. 

725 TENUE DE LIVRES, 
IMPÔT 

A - l ! Comptabilité, t*nt* de livres 
de quollte, 669-9556 

m 

Les gens d'affaires 
avisés font confiance 

à la rubrique des 
PROPOSITIONS 

D'AFFAIRES 
de L A P R E S S E 

pour obtenir ht 
RÉSULTAT! 

285-7111 
NTRUMAJN SANS RAIS 
1-800-361-3013 
ANNONCES ENCADRÉES 

2S5-7000 

BANQUE ROYALE 
DU CANADA 

AVIS DE CONVOCATION À L'ASSEMBLÉE ANNUELLE 
DES DÉTENTEURS D'ACTIONS ORDINAIRES 

AVIS EST PAR LES PRÉSENTES DONNÉ Q U E l'assemblée annuelle des 
détenteurs d'actions ordinaires de la Banque Royale du Canada aura lieu 
dans Le Grand Salon de l'hôtel Le Reine Elizabeth, au 900, boulevard 
René-Lévesque ouest, en la ville de Montréal, dans la province de 
Québec, le mercredi 20 janvier 1993 à 10 h 30, aux fins survantes : 

(1 ) recevoir les états financiers de la Banque pour l'exercice terminé le 31 
octobre 1992 et le rapport des vérificateurs s'y rapportant ; 

(2) élire les administrateurs ; 
(3) nommer les vérificateurs ; 
(4) examiner et, s'il est jugé à propos, adopter la résolution suivante : 

"IL ESTRÉSOLU QUE : 
Les actionnaires de la Banque (i) continrent par les présentes l'a­
brogation de l'ancien Règlement Premier de la Banque, déjà abrogé 
parles administrateurs de la Banque (il) confirment par les présentes le 
nouveau Règlement Premier, déjà adopté parles administrateurs de la 
Banque, et (Hi) confirment par les présentes l'abrogation du paragra­
phe 2.1 du Règlement Deux, déjà abrogé par les administrateurs de la 
Banque; toutefois, lesdites abrogations sont sans effet sur toute 
mesure prise ou sur tout droit acquis ou établi en vertu desdits 
règlements ou paragraphes abrogés. ' ' 
Le nouveau Règlement Premier reflète certaines modifications admi­
nistratives nécessaires ou souhaitables d'apporter aux règlements 
généraux de la Banque. Le paragraphe 2.1 du Règlement Deux 
prévoyait le retrait des droits de préemption des actionnaires, ce qui 
n'est plus nécessaire en vertu de la nouvelle Loi sur les banques. 

(5) examiner et, s'il est jugé à propos, adopter la résolution extraordinaire 
suivante : 
"IL EST RÉSOLU QUE: 
Les actionnaires de la Banque confirment par les présentes le 
paragraphe 1.1 du Règlement Deux de la Banque, déjà adopté par les 
administrateurs de la Banque et ayant trait à la rémunération globale 
des administrateurs de la Banque. " 
La nouvelle Loi sur les banques exige que le règlement de la Banque 
ayant trait à la rémunération des administrateurs soit confirmé par les 
actionnaires. Le montant de la rémunération demeure inchangé. 

(6) examiner et, s'il est jugé à propos, adopter la résolution extraordinaire 
suivante : 
"IL EST RÉSOLU QUE : 
Les actionnaires de la Banque (i) confirment par les présentes 
l'abrogation des paragraphes 1.1, 1.3 et 2.3 du Règlement Trois de la 
Banque, déjà abrogés par les administrateurs de la Banque, 
(H) confirment par les présentes les modifications apportées à l'ancien 
paragraphe 1.2 du Règlement Trois, lesquelles consistent à renuméro­
ter ce paragraphe en tant que paragraphe 1.1 et à supprimer du premier 
alinéa de ce paragraphe un renvoi à l'ancien paragraphe 1.1, déjà 
modifié par les administrateurs de la Banque, et (iii) confirment par les 
présentes le nouveau paragraphe 2.3 du Règlement Trois, déjà adopté 
par les administrateurs de la Banque; toutefois, de telles abrogations 
ou modifications sont sans effet sur toute mesure prise ou sur tout droit 
acquis ou établi en vertu desdits paragraphes abrogés ou modifiés du 
Règlement Trois. " 
Les anciens paragraphes 1.1 et 1.3 du Règlement Trois étaient de 
nature historique et ne sont plus nécessaires étant donné que l'ancien 
paragraphe 1.2, lequel doit être renuméroté 1.1, reflète la situation 
actuelle du capital-actions autorisé de la Banque. Les modifications 
apportées au paragraphe 2.3 du Règlement Trois fournissent une 
description à jour des attributs des actions ordinaires de la Banque. 

(7) examiner toute autre question qui pourrait être régulièrement sou­
mise à l'assemblée. 

rebondissements et les contradic­
tions qui ont marque la tumul­
tueuse année 1992 de l'industrie 
aérienne au pays. 

Le projet de fusion avorte entre 
Air Canada et Canadien Interna­
tional, qui a aussitôt laissé place a 
une poursuite de 1.5 milliards de­
vant les tribunaux par le trans­
porteur de l'Ouest contre son ri­
val canadien, et la volte-face du 
gouvernement fédéral qui a fina­
lement accepté d'aider financiè­
rement Canadien sont quelques 
exemples des retournements de 
situation auxquels on a pu assis­
ter au cours des derniers mois. 

I aule de fusion avec son com­
pétiteur canadien, la planche de 
salut de Canadien International 
est maintenant symbolisée par 
American Airlines. 

Les discussions ont repris in­
tensivement ces dernières semai­
nes entre les deux sociétés, mais 
aucune entente n'a encore été an­
noncée. 

Pour relancer Canadien. Ame­
rican Airlines investirait 250 mil­
lions dans le transporteur de Cal­
gary pour l'achat de 25 p. cent du 
capital-actions de la société aé­
rienne. 

«Les négociations sont presque 
complétées. On espère que ça sera 
fini très bientôt. O n est très satis­
fait du processus de négocia­
tions», avance Mme Pepper. 

« Nous avons toujours un grand 
intérêt pour Canadien Internatio­
nal», confirme Al Becker, porte-
parole d'American Airlines, joint 
par La Presse Canadienne, au bu­
reau chef de Tentreprise, à Dal­
las. 

Mais ces déclarations officielles 
n'impressionnent guère l'analys­
te lacques Kavafian. 

«N'importe quelle entente en­
tre les deux transporteurs serait 
mauvaise pour Canadien, ainsi 
que pour les actionnaires de la so­
ciété aérienne», soutient-il. 

«American et Canadien peu­
vent s'entendre, avance M. Kava­
fian. Mais s'ils s'entendent, ça va 
élre aux conditions du transpor­
teur américain, pas à l'avantage 
de Canadien.» 

Un tel accord, poursuit l'ana­
lyste à la firme Lévesque Beau-
bien Geoffrion, ne pourrait assu­
rer que la «surv ie» de Canadien. 

«Les actionnaires de Canadien 
ne veulent pas une entreprise qui 
survit, mais une compagnie en 
croissance pour aller chercher de 

la plus-value sur leurs actions», 
explique lacques Kavafian. 

Beatrice Pepper défend quant a 
elle le bien-fondé d'une éventuel1 

le en lente entre Canadien ç ( \ 
American. 

«American n'est pas intéressée 
a prendre le contrôle de Cana­
dien International», maintient-"! 
elle. 

A preuve, soumet Mme Pepper. 
American ne détiendrait que 
deux des huit sièges au conseil 
d'administration de Canadien. 

« C e qu'American veut faire, 
c'est faire des affaires avec nous.. 
Nous pourrions jouer un rôle de 
transporteur d'appoint pour le 
transporteur américain, un peu* 
comme le fait notre propre trans­
porteur régional lni-_r-Canatfie*n 
pour nous-mêmes » , argue" la 
porte-parole de Canadien. 

I:ti cas d'accord. Canadien In-
lernational s'affilierait au systè­
me de reservation d'American 
Airlines, se dissociant du même 
coup du reseau canadien de reser­
vation. Gemini. 

Mais quoique dise Canadien In­
ternational, l'analyste lacques 
Kavafian estime que la seule issue 
raisonnable a la crise du trans­
port aérien au pays est l'achat par 
Air Canada des actifs de Cana­
dien International, une fois le 
transporteur de l'Ouest accule à 
la faillite. 

«C'est le seul scenario qui a du 
bon sens, pour au moins les ac­
tionnaires d'Air Canada», opine-
l-il. T.. 

Parmi l'éventail des arrange­
ments possibles. Canadien pour-
rail redevenir un transporteur ré­
gional, comme avant 198b, alors 
que ses roules internationales se­
raient confiées a Air Canada. . . 

« I l y a un seul acheteur pqssj* . 
ble pour les liaisons internationa­
les de Canadien, et c'est Air Cana­
da», précise M. Kavafian. 

Chez. A i r Canada, le porte-
parole de la société, Denis Coutu­
re, réilère l'intérêt de son entre­
prise a un projet de fusion avec 
Canadien International, mais se­
lon des modalités différentes de 
celles prévues dans l'entente 
avortée de l'automne passé. 

« La fusion est certainement en­
core réalisable, prélend-t-il. On 
considère encore toutes les op­
tions», ce qui pourrait aussi in­
clure l'achat par Air Canada des 
routes internationales de Cana­
dien. 

La bourse en bref 

Montréal, le 1* décembre 1992 
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PAR ORDRE DU 
CONSEIL D'ADMINISTRATION 
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NKVV YORK 

Volume: 
Lundi 
Jeudi 

Faits saillants: 

143 800 000 
95 170 000 

Actions trans. 

Gains 

Pertes 

Inchangées 

Hauts 92 

Bas 92 

Lundi 

2 396 

817 

992 

587 

71 

19 

Jeudi 
2 296 
948 
692 
656 
64 
22 

Vr i tun tes g t o active» 
Volume Valeurs Ferm. 
2 981 900 GHioAdr 22V< 
2 770600 IBM 51 J i 
2 477 900 TucsonEIPw ïi 
2 052 200 RJR Nabisco 8'* 
2 038 600 Am Tel. ft Tel. Sfift 

Var. 

-1 

stab. 
-4 

Indices Dow Joncs: 
Ow. Hrjl Bas H t Var. 

30 « J . 3324.62 3352.17 3297,33 3333.26 +7,02 
20Tr 1437.12 1452.03 1428,26 1444,37 *4,43 
15S»P 223J9 224,02 221,71 222,77 -1,07 
85comp 1208,12 1217,72 1198331211,00 *1,62 

NASDAQ 

Volume: 
Lundi 
Jeudi 

Faits saillants: 

144 065 200 

106 262 700 

Lundi Jeudi 

Actions trans. 4 230 4 229 • 

Gains 1122 1291 

Pertes 1337 986 
• 

Inchangées 1771 1952 
• 

Hauts 92 136 119 

Bas 92 29 18 

Indices NASDAQ 
Haut Bas Ferm. Var. 

Composite 666,29 664,06 666,25 * 0.37 
Industrielles. 
Banques 
Assurances . . . 
Finances 
Transports.... 
Ser/ices.pub.. 

713.34 710,09 713J4 41.28 
525.93 522.90 525,93 +1,45 
790.84 787,56 790,04 - 0,50 
774.41 772.62 773.79 - 0.65 
626.69 624.56 62417 - 1.64 
734.34 728.58 728.60 - 4.78 

Indices Standard A Poor's: 

400 Industries 
20 Transports 
40 Serv.pub. 
40 Finances 
500 compose 

Haut Bas Ferm. Var. 
512.75 509,70 512,34 - 0,41 
366.94 364.41 366.37 +0.79 
160.91 159.18 159,39 - 1,52 
40.79 40.65 40,79 t0.09 

439.77 437,26 439,15 - 0,62 
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1 
I Les Québécois: des automobilistes aux goûts différents 

D E N I S 
D U Q U E T 

collaboration spéciale 

e C A A v i e n t 
de dévoi ler les 

r é s u l t a t s de son 
enquête a n n u e l l e 
sur In f iab i l i té des 
automobi les. Com­
me c'est le ça s de­

puis plusieurs un nées, c'est enco­
r e une Toyota qui l 'empor te . I l 
seniblc que la f iabi l i té et la dura-
Jul i te îles produi ts de ce manufac­
t u r i e r soient vraiment appréciées 
'par les automobi l is tes de toutes 
[les. provinces. Cependant, i l est 
'intéressant de soul igner que la 
'.liuick LcSabrc se classe au second 
;rang. devançant la Honda Ac-
•cord, qu i se situe au trois ième 
[rang. 

I o u j o u r s se lon ce s o n d a g e , 
IroTs aunes voitures nord-amér i ­
caines se classent pa rmi les 10 
p r e m i e r e s p l a c e s : la T o r d 
LTD! Mercury Grand Marqu is (be 
rang), les O ldsmob i le Delta 88 88 
Royale (8e place) et les Dodge 
Spir i t P lymouth Acc la im (9e pla­
ce). Quant aux autres voi tures ja­
ponaises, leur classement est le 
s u i v a n t : T o y o t a C o r o l l a (4e ) . 
Honda Civ ic (5e), Toyota Tercel 
(7e) et Mazda 525 (10e). 

Le sondage nous permet , par 
ai l leurs, de brosser un tableau des 
g o u t s et des h a b i t u d e s des 
automobi l is tes québécois. Et i l est 
facile de conclure qu ' i l s d i f ferent 
de ceux de leurs homologues des 
autres provinces. 
• * • 

Vive les moteurs 
quatre cylindres. 
II fut un temps où le Québec 

était le pays de pred i lec t ion des 
«muscle cars» animés par des V 8 
aux cy l ind rées gargantuesques. 
Cette époque semble dé f in i t i ve ­
ment révolue puisque not re pro­
vince est actuel lement la cham­
pionne des moteurs quatre cy l i n ­
dres. Selon l 'enquête, en effet , 
62,5 p. cent des automobi l is tes du 
Quebec optent pour le quatre cy­
l indres, comparat ivement à 45,9 
p. cent des automobi l is tes des au­
tres'provinces. Et on semble avo i r 
c o m p l è t e m e n t délaisse les mo-
leurs V 8 alors que leur popular i té 
eM trois fois plus grande dans les 
autres provinces. Quan t aux mo­
teurs t ro is cyl indres, représentant 
une i n f ime part ie du marché, i l 
ven vend presque deux fois plus 
ici qu 'a i l leurs au Canada. 

•'. Les conducteurs québécois, par 
ai l leurs, apprécient davantage les 
boites manuel les. A i n s i , 28,1 p. 
cen t des v o i t u r e s ache tées au 
Quebec sont dotées de boites de 
vitesses manuelles par rapport à 
20.1 p. cent dans les autres pro­
vinces. 

Selon le CAA-Québec. cel te si­
tuat ion serait due aux nombreu ­
ses taxes sur le carburant impo­
sées aux Québécois. I l est cer ta in 
que ce facteur ent re en l igne de 

. » 
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Encore une fois cette année, c'est la Toyota Camry qui obt ient la pyramide de bronze décernée par 
le CAA a la voiture ayant procuré le plus de satisfaction à son propriétaire t o u t en aff ichant la 

meilleure f iabi l i té . . 

compte. Toute fo is , plusieurs ma­
nufactur iers a t t r ibuent cel le ap­
proche au fait que les au tomob i ­
listes de not re province préfèrent 
des voi tures plus petites e i plus 
maniables, qu i sont généralement 
animées par un quatre cy l indres. 

De plus, i l semble que nous 
sommes mo ins encl ins à défoncer 
notre budget pour rouler en gros 
carrosse a f in d ' impress ionner la 
galer ie. Un peu comme en Euro­
pe, l 'agrément de condu i te est 
pr iv i lég ié par rapport à d'autres 
facteurs. 

Ce qui exp l ique probablement 
pourquo i le nombre de k i lomè­
tres parcourus annuel lement par 
chaque automobi l i s te est plus éle­
vé au Quebec. Le conducteur qué­
béco is p a r c o u r t a n n u e l l e m e n t 
20159 k m . comparat ivement , en 
ce qui concerne ses homologues 
des autres provinces, a 18677 k m . 
Il semble donc que le Québécois 
veut p ro f i l e r davantage de son 
automob i le tout en consommant 
moins de carburant . 

On acheté neuf 
A u t r e é l é m e n t qu i d i s t i n g u e 

l 'automobi l is te de notre p rov i n ­
ce: i l p r iv i lég ie I achat des vo i tu ­
res neuves. En effet, 74,1 p. cent 
des Québécois qu i ont répondu 
au sondage du CAA-Québec ont 
acheté leur véhicule à Létal neuf 
par rapport a 55,5 p. cent dans les 
autres provinces. 

S e u l e m e n t 25 .9 p. cen t des 
Q u é b é c o i s o n t r é p o n d u a v o i r 
acheté leur vo i ture alors qu'e l le 
était usagée, comparat ivement à 

54.7 p. cent dans les autres pro­
vinces. Mais ce qu i nous d is l ingue 
encore plus, c'est que 42,5 p. cent 
des voi tures usagées achetées au 
Quebec le sont d 'un par t i cu l ie r 
alors qu 'a i l leurs au Canada, cette 
moyenne est de 54,7 p. cent . 

A u t r e d é t a i l i n t é r e s s a n t , au 
Québec, on pr iv i lég ie le vendeur 
de voi tures usagées plus que dans 
les autres provinces par une mar­
ge de 4.2 pour cent. 

Il faut soul igner, par a i l leurs , 
que les t ra i tements an t i - rou i l l e 
appl iques sur une base annue l le 
sont deux fois plus populai res ic i 
q u ' a i l l e u r s . S e u l e m e n t 10,5 p. 
cent des repondants du Québec, 
de plus, ont avoué effectuer les 
changements d 'hu i l e eux-mêmes 
a lms que la moyenne nat ionale 
est de 14.9 p. cent. 

Toujours les mêmes 
reserves 
Si année après année, le sonda­

ge du CAA-Québec et de l 'orga­
n i s m e n a t i o n a l nous o f f r e des 
données très intéressantes sur les 
habi tudes des automobi l is tes ca­
nadiens et québécois, il faut tou ­
jours se souvenir que ce sondage 
se contente de comp i l e r les ré­
ponses de ceux qu i veulent b ien 
re tourner le quest ionna i re . 

De plus, on s'entête tou jours â 
ten i r compte d 'un nombre de ré­
pondants t rop peu élevé par mar­
que. Par exemple, les Dacia et I n ­
nocent i sont dans la catégorie 
«très sat isfai t» en ce qu i concer­
ne le niveau de sat isfact ion d u 
propr ié ta i re , alors que dans cha­

que cas, on n'a eu qu 'une seule ré­
ponse. I l suff i t qu 'un hu r l ube r l u 
ou un farceur veui l le fa i re la pro­
m o t i o n d 'une des deux voi tures 
les mo ins fiables distr ibuées au 
Canada pour retrouver ces deux 
vo i lu res parmi celles qu i o f f ren t 
le plus de satisfaction à leur pro­
pr ié ta i re. Pourtant , la réal i té est 
cer ta inement tout autre! 

Il faut accorder de la c réd ib i l i t é 
aux données lorsque les marques 
et les modèles ment ionnés ont 
reçu au moins 50 réponses et 
plus. De plus, encore une fois cet­
te année, des voitures ident iques 
sur le plan mécanique mais ven­
dues sous di f férentes bannières 
reçoivent des classements d i f fé­
rents sur le plan de la f iab i l i té . I l 
faut donc en prendre et en laisser 
dans toutes ces données. I l est 
toutefois possible de t i rer d ' in té ­
ressantes conclusions de toutes 
ces stat ist iques, no tamment en ce 
qu i concerne les voitures les plus 
appréciées. 

Les leaders 
Si la Camry se mér i te la pyra­

m ide d 'o r pour un ensemble de 
facteurs, i l est tout aussi intéres­
sant de tenter de découvr i r que l ­
les sont les voitures don t les pro­
pr iéta i res se déclarent très satis­
fai ts. 

A i n s i , chez les nord-amér ica i ­
nes, ce sont la Buick Roadmasier 
et la Saturn ber l ine qu i sont en 
tete de liste. Quatre-v ingt -d ix p. 
cent des propriétaires de ces vo i ­
tures se sont en effet déclarés très 
satisfaits. 

Chez, les japonaises, cet hon ­
neur revient à la Subaru Loyale, 
dont les modèles ayant reçu plus 
de 10 votes ont ob tenu un pour­
centage de sat isfact ion de 9b,b p. 
cent. Quan t â la Toyo ta Camry , 
91.7 p. cent de ses propr ié ta i res se 
déclarent très sat is fa i ts , r o u l e -
fois, i l ne faut pas oub l ie r la Nis­
san Max ima qu i a ob tenu une 
cote de sat isfact ion de 95 p. cent. 

Chez les voi tures européennes, 
c'est la V o l v o 240 qu i rempor te la 
palme, avec un taux de satisfac­
t ion de 100 p. cent . Et i l faut pré­
ciser que le nombre de répon­
dants dépasse la t ren ta ine , ce qu i 
est suff isant pour d o n n e r une cer­
taine c réd ib i l i t é â ces chi f f res. 
Quant a la Mercedes-Benz, la sé­
rie 500 se mér i te une cote de 95,5 
p. cent. 

E n f i n , la vo i tu re toutes catego­
ries qu i reco i l la cote de satisfac­
t ion la plus fa ib le est la Eagle Me­
da l l i on . Son taux de sat isfact ion 
n'est que de 28,6 p. cent . Par con­
tre. 42,9 pou r cent des propr ié ta i ­
res sont très insat isfai ts. I l n'est 
donc pas surprenant que Chrys ler 
ait rap idement abandonné cel le 
Renau l t spéc ia l emen t h a b i l l é e 
pou r l ' A m é r i q u e . Et e l l e n'est 
p r o b a b l e m e n t pas la m e i l l e u r e 
vo i ture usagée à acheter si on se 
fie a ce sondage. 

Les américaines 
progressent 
A u cours des trois dernières an­

nées, les compagnies nord-amér i ­
caines ont amél io ré la qua l i té de 
leurs véhicules et les acheteurs 

V o i t u r e s o f f r a n t le p lus de 
sa t i s fac t i on â l eu r p rop r i é ­
ta i re - Sondage C A A 1992 

1- Toyota Camry 
2- Buick LeSabre 
5- Honda Accord 
4- Toyota Coro l la 
5- Honda Civic/ 1500 GL . 
G L S . C U X 
6- Ford L T D C r o w n Victo­
r ia Mercury G rand Marqu is 
7- Loyola Tercel 
8- Q ldsmob i le Delta 8 & 88 
Royale 
9- Dodge Spiri t / P lymouth 
Acc la im 
10- Mazda 525 

C h o i x p r o b a b l e d u p r o ­
cha in véh icu le 

Quebec: 

I - I londa Accord 
2- Loyola Camry 
5- P lymou th V o y a g e r Dod­
ge Caravan 'Chrysler T C . 
4- I londa Civ ic 
5- Loyola Coro l la 
b- Loyola Tercel 
7- Vo lkswagen |elta 
8- I ord Taurus Mercury Sa­
ble 
9- Chevrolet Caval ier 
10- l o r d I e m p o / M e r c u r y 
1'opaz 

A u t r e s p rov inces 

1- P lymouth Voyager Dod­
ge Caravan Chrysler T.C. 
2- Honda Accord 
5- Loyola Camry 
4- l o r d Taurus/Mercury Sa­
ble 
5- L o r d L T D / M e r c u r y 
Grand Marqu is 
b- l o r d T e m p o / M e r c u r y 
Topaz 
7- Toyota Coro l la 
8- \ l onda Civ ic 
9- Buick LeSabre 
10- Camionnet te l o r d 1-150 

éventuels on t réagi en n o m m a n t 
un plus g rand nombre de pro j , 
du i ts domest iques parmi les v o i ­
tures les plus susceptibles d 'être 
achetées au cours des prochains 
mois. 

Maigre cette progression, les 
voitures japonaises sont tou jours 
celles qui ob t iennen t la mei l leure 
cote de s a t i s f a c t i o n , a lo rs que 
84,4 p. cent des propr iéta i res de 
voi tures japonaises se disent très 
satisfaits. En compara ison, les eu­
ropéennes obt iennent une côte 
de 78 p. cent , c l les nord-améri- , 
caines, de 70,8 p. cent. 

Malgré les l im i tes du sondage, 
on peut t rouver des chi f f res et des 
données intéressantes dans tous 
ce tableaux. De plus, la Toyo ta 
Camry est encore une fois réci­
p iendaire de la célèbre py ramide 
d 'or . Un honneu r qu i lu i est fami ­
l ier , car el le l'a mér i té en 1988 éi 
1992. " ~ ~ 

AUTO - rétro 

La 2 CV, une curiosité à Saint-Jovite 
> J A C Q U E S G A G N O N 

eue vo i lu re neuve est a pe ine àgee de 20 ans 
mais son h is to i re vaut la peine d 'être racon­

tée. 
Il était une fois une mere de t ro is f i l les âgées de 

s ix . 12 et 14 ans, d igne épouse d 'un nota i re de 
Saint - lov i te . Le 9 ju i l le t 1990, e l le l i t le reportage 
de Denis Duque l consacré à une vo i tu re un peu 
spéciale qu i occupe une place impor tan te dans 
l 'h isto i re de l 'au tomobi le . 

« l ' en veux une» , déclare pé rempto i rement Cél i ­
ne V i l leneuve aux gens de son entourage, malgré 
les nombreux aspects négati fs soul ignés par not re 
chron iqueur . 

L'objet de sa convo i t i se : la C i t roen 2 CV , que les 
Français appelle af fectueusement le « v i l a i n pet i t 
canard» et q u i . sur une pér iode de 41 ans, s'est 
vendue à plus de sept m i l l i o n s d 'exempla i res. 

Madame V i l leneuve doi t cependant pat ienter 
pendant plus de deux ans avant de prendre le vo­
lant de sa vo i tu re de rêve. 

En résumé, Denis Duquet raconta i t l 'histoire 
des frères |ohn et Crcg Long, de T o r o n t o , deux fa­
nat iques de la 2 C V . Ils on t fondé la compagnie 
Escargot M o t o r pour i m p o r t e r au Canada cette 
vo i l u re qu ' i ls remettaient à neuf et vendaient 
16 000$ . La lo i permet ce genre d 'opéra t ion , en 
autant qu'e l le a i t été cons t ru i te i l y a plus de 15 
ans. 

Madame V i l l eneuve laisse de nombreux messa­
ges sur le répondeur des frères Long avant de pou-
vo i r par ler à l 'un d 'eux. 

« l ' a i eu un coup de chance. I l se mar ia i t et i l 
devai t vendre une de ses vo i tures . |c l'ai achetée 
tout de sui te, au té léphone, sans même la v o i r » , 
exp l iquc- t -c l lc . 

Et c'est a insi que no t re b rave maman prend la 
d i rec t ion de T o r o n t o , la f i n de semaine de l 'Ac t i on 
de grâces, en oc tobre dern ie r . 
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La belle 2 CV de Céline Villeneuve. Les glaces latérales sont articulées au centre et la partie 
inférieure peut s'ancrer au rebord du toit. 

Ce qu'e l le découvre répond à ses attentes. 11 
s'agit d 'un modèle Char leston de cou leur rouge, 
avec les ailes noires. «El le avait été refai te à neuf. 
C'est une 1973 don t le compteur i nd iqua i t à peine 
17 000 k i l omèt res» , racontc-t-cl le. 

U n des frères ( i l possède un S A A B 9000 mais 
préfère rouler en 2 C V ) l u i d o n n e un cours de t r i ­
cotage dans la c i rcu la t ion dense, cours qu i semble 
l 'avoi r impressionnée. 

Madame Vi l leneuve apprend rap idement à ma i -

ir iser le levier de vitesses. I l est mon té sur le ta-l£; 
bleau de bord et est du genre pousse-tire. Précisons; 
que le premier rapport n'est pas synchronise. 

Pendant le voyage de T o r o n t o â Saint - |ov i te son 
nouveau jouet révèle quelques secrets: « I l faut 
p ro f i te r des descentes pour amé l io re r sa per for­
mance». Elle parv ient â ma in ten i r une vitesse de 
crois ière de 100 â 110 k i lomèt res à l 'heure. I l ne 
faut pas oub l ie r que le moteu r de 602 ce est un 
deux cy l indres â plat , re f ro id i â l 'a i r , d 'une puis­
sance d'à peine 29 chevaux. 

À Sa in t - lov i te , la 2 CV devient rap idement une 
a t t rac t ion . «C'est un objet de cur ios i té . Lorsque je 
la s ta t ionne au bureau, les gens arrêtent et en fon t 
le tour . El le suscite beaucoup de commenta i res . Et 
lorsque je c i rcu le , les gens témo ignen t leur appré­
c ia t ion avec le pouce en l 'a i r .» 

Son ma r i , le nota i re Réjean V i l l eneuve , avait ce­
pendant des réserves sur le cho ix de sa femme. « |e 
raf fo le de la vitesse mais pou r m o i , la deux che­
vaux c'est l 'ant i -vo i ture. C'est mo ins ennuyan t 
qu 'une l e l t a» , plaide-t-el le. 

Ses enfants partagent son av is : « M a f i l l e a inée 
se fai t condu i re au collège pou r pouvo i r m o n t r e r 
la vo i tu re à ses amis.» 

Madame V i l leneuve a remise sa 2 CV à la m i -
novembre et a hâte à l'été p rocha in . I l faut d i r e 
que le to i t est une to i le p l ian te qu i t rans forme cet­
te quat re port ières en cabr io le t . 

Lors de son passage à T o r o n t o , el le a constaté 
que la commerc ia l i sa t ion de la nouvelle 2 CV est 
te rminée, même si la compagn ie Escargot existe 
toujours. Les Long ont ainsi remis en c i r cu la t i on 
quelque 75 2 CV. 

C'est en 1935 q u ' A n d r é C i t roen a con f ié la mis­
sion â ses ingénieurs d 'é tud ier «une vo i tu re pou­
vant t ranspor ter deux personnes et 50 k i l o g r a m ­
mes de pommes de terre à 6 0 k m / h , en ne cons­
o m m a n t que trois l i t res au cent ». Ce n'est qu 'après 
la guerre, le 7 octobre 1948, que la 2 CV a été o f f i ­
c ie l lement présentée au Salon de l 'auto de Paris. 
Le succès a été foudroyant . 
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CAA - Québec vous conseille fà 

Conseil pour bien vivre « sa panne » 
• Au moment 
où sont écrites 
les présentes l i ­
gnes, on se de­
mande encore 

si Noel sera blanc ou gris. On se 
demande même si l 'hiver f in i ra 
par a r r i ve r o f f i c i e l l emen t et 
chacun y va encore de ses pré­
dictions quant a la date de la 
p rem iè re v ra ie tempête . O n 
s 'entend cependant sur une 
chose: l 'hiver n'a pas dit son 
dernier mot. Mieux vaut donc 
se preparer en conséquence. 

Des millions de pannes 
chaque année 
I l est t o u j o u r s i m p o r t a n t 

d'agir avec prudence lorsque sa 
voiture tombe en panne sur la 
route, et cela l'est encore da­
vantage durant les mois d 'hi­
ver. En effet, une tempête de 
neige peut t r a n s f o r m e r une 
simple crevaison ou une ruptu­
re de courroie en une expérien­
ce aussi éprouvante que désa­
gréable pour tout automobil iste 
qui n'y est pas préparé. 

A f in de réduire au m in imum 
les probabil ités qu'une panne 

survienne cet hiver, le CAA-
Ouébec recommande a tous les 
automobi l is tes de fa i re effec­
tuer par un mécanicien profes­
sionnel une inspection complè­
te de leur véhicule, et ce avant 
l'arrivée des grands froids et des 
chutes de neige abondantes. De 
plus, i l est fortement conseillé 
de chausser sa voiture avec qua­
tre pneus d'hiver. Les conduc­
teurs doivent de même se rap­
peler que sur une chaussée en­
ne igée ou g lacée , i l est 
particulièrement indiqué d'ac-
celerer ou de freiner en dou­
ceur, et, de façon générale, de 
réduire sa vitesse. 

L'année dernière, l'ensemble 
des clubs automobiles aff i l iés à 
l ' A s s o c i a t i o n c a n a d i e n n e 
(CAA) et américaine ( A A A ) des 
automobilistes ont reçu près de 
22 mi l l ions d'appels de la part 
d'automobilistes aux prises avec 
une panne ou un p r o b l è m e 
quelconque. La majori té de ces 
demandes de services ont été 
enregistrées duran t les mois 
d'hiver et. dans une large pro­
por t ion, soit 48%. i l s'agissait de 
problèmes de démarrage. 

Les défaillances mécaniques 
suffisamment sérieuses pour né-
cessi ter un r e m o r q u a g e ve­
naient en deuxième place, re­
présentant 29% de toutes les de­
mandes d'aide. Les crevaisons 
comptaient pour 9% des problè­
mes invoqués, alors que 8% des 
appels provenaient d'automobi­
listes ayant verroui l lé leurs por­
tières tout en laissant leurs clés 
à l ' intérieur du véhicule. Les 
pannes sèches, quant à elles, re­
présentaient l,5% des ennuis à 
l 'origine des demandes de servi­
ces. Enf in, les autres appels, qui 
comptent pour 4,5% du total, se 
rapportaient à des problèmes 
de tous ordres, notamment au 
niveau de la transmission. 

Quelques conseils 
judicieux 
Hélas, même avec une prépa­

ra t i on m inu t ieuse , personne 
n'est à l'abri d'une panne sou­
daine lors d'une tempête de nei­
ge. Si une telle situation se pré­
sentait ou qu'un automobil iste 
doive s' immobil iser en raison 
de mauvaises condit ions routiè­
res, i l faut : 

— signif ier son intent ion de 
quitter la voie au moyen des cl i ­
gnotants et éloigner prudem­
ment son véhicule de la route: 
i l est préférable de rouler sur 
une courte distance sur un acco­
tement enneigé que de laisser 
son automobile sur la voie, où 
elle pourrait causer une col l i ­
sion ; 
— faire fonctionner les feux de 
détresse; 
— attacher une pièce de tissu a 
la portière du coté du conduc­
teur, ou utiliser un réflecteur ou 
tout autre dispositif approprié 
pour signifier que l'on a besoin 
d'aide; 
— verrouil ler toutes les portiè­
res et fermer les fenêtres, tout 
en laissant l'une d'elles légère­
ment entrouverte pour permet­
tre l'aération de l'habitacle. S'il 
est possible de faire fonctionner 
la chaufferette, le faire seule­
ment durant de courtes pério­
des. Il ne faut jamais oublier 
que le monoxyde de carbone, 
un gaz de combustion inodore 
et incolore extrêmement toxi­
que, peut pénétrer dans un vé­
hicule immobi le dont le moteur 
tourne trop longtemps; 

— si quelqu'un arrête et s'ap­
proche de votre voiture, et qu' i l 
ne s'agit pas d'un agent de po­
lice, descendre suf f isamment 
votre glace pour pouvoir de­
mander à cette personne de té­
léphoner à la police, a votre 
club automobi le ou a un gara­
giste. 

La trousse du conducteur 
hivernal prévoyant 

Voici une liste d'articles pou­
vant vous ê t re u t i les en cas 
d' immobi l isat ion ou même en 
cas de panne, ou pour vaincre 
certaines situations hivernales 
délicates... 

LES ARTICLES DE BASE 

— balai a neige et grattoir 
— petite pelle a neige 
— bonne provision de lave-gla­
ce 
— plaques antidérapantes 
— degivreur de serrures (a gar­
der sur soi) 
—- ant igel pour canalisations 
d'essence 
— sable ou autre matière abra­

sive, genre « l i t ière» (éviter les 
sacs de sel) 
—- triangles réfléchissants ou 
fusées routières d'urgence 
— quelques pieces de 25 cents 
— lampe de poche (en verif ier 
de temps en temps les piles) 
— rouleau de papier essuie-
toul 
— cables a survol tage de c a l v -
bre 4 ou b (mais renseignez-
vous quant a leur uti l isation 
— produit a base de sil icone 
(pourchasser l 'humidité) 
— roulette de ruban électrique 
— que lques o u t i l s ( p i n c e s , 
tournevis....) -* 

SI V O U S CIRCULEZ SUR 
DES ROUTES ISOLÉES 

— vieille couverture 
— bottes, gants et vêtements, 
chauds 

— boite de conserve vide (à 
cafe, avec son couvercle), a l lu- • 
mettes et chandelle 

Bien sur. vous pouvez comple­
ter ces suggestions par les vô­
tres. En terminant, bon hiver a ' 
tous! 

Les angles morts : 
il faut être vigilant 

M Combien de fois chaque jour voyez-vous un automobil iste ten­
ter de changer de voie et risquer d'entrer eu col l is ion avec un 
autre \éhicule? Celle scène de tous les jours se termine parfois 
par un accrochage qui aurait facilement pu être évité. 

En effet, si le conducteur désireux de changer de voie ne se 
serait pas contenté de consulter ses rétroviseurs mais avait agran­
di son champ de vision en tournant la tète et en regardant sur le 
coté de sa voiture, i l aurait été en mesure de voir le véhicule qui 
était dans l'autre voie. D'autre part, le conducteur de l 'autre au­
tomobile a été imprudent en plaçant son auto dans l'angle mo r t 
de la vision de l'autre conducteur. Il aurait été préférable de sui­
vre de plus loin afin d'être mieux vu ou tout simplement de pren­
dre les devants si la vitesse légale le permet. 

• 

Davantage de plaques 
d ' immatriculation 
personnalisées en Californie 
Agence France-Presse 

SACRAMENTO 
• 

• Les Californiens auront davan­
tage d'options l'année prochaine 
pour créer leur p ropre plaque 
d ' immatr iculat ion de voiture, en 
disposant notamment de motifs 
(coeur ou étoi le) ou de logos, ont 
annonce les responsables de l ' im­
matr iculat ion des véhicules dans 
l'Etat de Cal i fornie. 

.Comme beaucoup d'Etats, la 
Cali fornie autorise depuis des an­
nées des plaques dites de «vani­
té» ( van i l v plates ) du genre « U R 
W A T U D R I V E ». Ce message 
comprenant un nombre autorisé 
de caractères, sert vraisemblable­
ment d ' immatr iculat ion à un vé­

hicule de qualité auquel son pro­
priétaire associe sans doute sa 
propre excellence. En c la i r : « You 
are what you drive».... vous êtes à 
l'image de ce que vous conduisez! 

Outre les motifs et logos autor i­
ses pour 1995. les services d ' im­
m a t r i c u l a t i o n de S a c r a m e n t o 
(Cal i forn ie) pourraient permet­
tre des compositions propres à 
des associations char i tables ou 
humanitaires. La taxe supplémen­
taire perçue serait versée à ces 
causes. Le coût du renouvelle­
ment annuel de l ' immat r i cu la ­
tion en « vanity plate» oscille en­
tre 20 et 50 dollars de plus que 
celui d'une plaque au numéro at­
tribué par ordinateur. 

TOUS NOS 
MODÈLES 1992 

C R O W N V I C T O R I A 92 
Inventaire no 20075 
Tout équipé. Couleur grise 

VALEUR 24 567 $ SPÉCIAL 

THUNDERBIRD LX 92 
Inventaire no 20072 
Tout équipé. Couleur verte 

VALEUR 24 441 $ SPÉCIAL 

13975 s* T A U R U S 92. 4 P O R T E S 
Inventaire no 20278 
Équipement complet 

Valeur 20 640 $ SPÉCIAL 

UN COUP DE FIL VOUS CONVAINCRA... FAITES VITE! DURÉE LIMITÉE 

I 

»l 

INC 

177, boul. Laurier 
Saint-Basile-Le-Grand 

* V ôh i c u I o s d c-
monstrateurs avec 
loger kilométrage. 
Rabais Ford inclus. 
Transport, prepara­
tion et taxes en sus. 
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Le test du permis de conduire sur Vidéoway 
• Si vous avez déjà eu a préparer 
l'examen t héo r i que menant à 
l'obtention du permis de condui­
re, vous vous souvenez sans au­
cun doute de l'appréhension qui 
vous a gagne. Il était di f f ic i le de 
pouvo i r se préparer adéquate­
ment en se contentant de réviser 

le manuel et les notes de cour. 
Aujourd 'hui , i l sera possible aux 
abonnes de Vidéoway de parfaire 
leurs connaissances en sécurité 
routière grâce au logiciel «Test-
permis de conduire». Ce système 
interactif a été conçu selon la 
même s t r u c t u r e de l ' examen 

Le constructeur coréen 
Hyundai s'installe en France 
• Dans le cadre du Salon de 
l'auto de Paris. Hyundai a annon­
cé l 'ouverture d 'un distr ibuteur 
de la marque en France tout en 
exhibant ses produits dans le ca­
dre du Salon de Paris. Cette ou­
verture en sol français de la 26 e 

f i l iale européenne pour Hyundai 
permet à ce constructeur coréen 
de consolider sa présence sur ce 
c o n t i n e n t qu i est devenu son 
principal marché d'exportat ion. 

En effet, au cours de la période 
de janvier à septembre I992, 42,2 
pour cent des expor ta t ions de 
Hy unda i ont été di r igées vers 
l'Europe. À t i t re de comparaison, 
avec ses b l 235 unités, le marché 
amér i ca in ne représente pou r 
Hyundai que 32,9 pour cent des 
véhicules exportés. En fait, en 
septembre dernier, Hyundai avait 
exporte plus de 300 000 véhicules 
en Europe depuis son impl icat ion 
en Europe. 

Sur le marche français, Hyun­
dai est représenté par la maison 
Sonauto et les prévisions des ven­
tes pour la période de septembre 
a décembre I992 étaient de 2000 

unites. Par contre, les previsions 
pour I993et I994 soient respecti­
vement de 5000 et 7000 unités. 
Présentement, le nombre de con­
cess ionnai res H y u n d a i sur le 
marché français est de 31, mais 
les dirigeants prévoient porter ce 
chiffre à 100 d'ici la f in de 93. 

Pour le marché français comme 
la plupart des autres marchés eu­
ropéens, le numéro un coréen ex­
porte les modèles Excel, Sonata et 
Elantra. Quant à son avenir sur 
en France, les d i r i g e a n t s de 
Hyundai se déclarent confiants, 
d'autant plus que leurs voitures 
ont obtenu d'excellents résultats 
lors des tests de sécurité et de dis­
positifs ant i-pol lut ion réalisés par 
le ministère français des Trans­
ports. 

En o u t r e , i l est ce r ta in que 
l'adoption récemment d'une lé­
gislation plus souple envers les 
voitures importées facilitera la tâ­
che de Hyundai qui tente de se 
trouver d'autres marchés impor­
tants a la suite d'une baisse du 
marche américain. 

Des missiles anti-char 
contre le vol d'auto... 

Agence France-Presse 

MOSCOU 

• P o u r se d é f e n d r e c o n t r e 
d'éventuels malfaiteurs, un auto­
mobil iste de Pskov (nord de la 
Russie), n'a rien trouvé de moins 
que de s'équiper d'une paire de 
missiles anti-char. 

C'est du moins l 'exp l ica t ion 
que . selon l 'agence I tar -Tass, 
l 'automobi l is te , dont l ' i den t i té 
n'a pas été communiquée, a don­
ne à la police qui l'a appréhendé: 
i l v o u l a i t se dé fend re c o n t r e 
d'éventuels voleurs de voiture. 

Une enquête a etc ouverte af in 
de savoir comment — et à quel 
pr ix — ce conducteur prudent 
avait pu se procurer un tel maté­
riel mi l i ta i re destiné en pr ior i té à 
détruire sur le champ de bataille 
des engins de combat au blindage 
perfectionné. 

La cr iminal i té, et notamment 
les vols de voiture, se mult ip l ient 
en Russie au point que le prési­
dent russe Boris Eltsine a off iciel­
lement autorisé en novembre der­
nier les civils russes a porter, dans 
certaines condit ions, des armes. 

3 JOURS SEULEMENT 

28-29-30 DECEMBRE 
9 H À 21 H 

LIQUIDATION DES MODELES 92 

PLUS DE 100 VÉHICULES ! ! ! 
CHEVROLET CORSICA 92 

• AUTOMATIQUE I 6 CYLINDRÊSH • CLIMATISEUR 
• FREINS A.B.S. • COUSSIN GONFLABLE • AM-FM 
STÉRÉO-CASSETTES • ROUES RALLYE • GROUPE 
INSTRUMENTATION 

11992 s 
ou 

Rabais additionnel aux diplômés 

Transport ot taxes en sus. Rabats GM incluse. 

TAXES 
MOIS 

Pni basé w r un baI de 4ê mo«$ Prttrtt 
payment • dépôt de sécurité de 3X5 $ 
Tues en x « Kilométrage fcmtie de 
24 000 km par année 5' du km oice-
denUTe Sujet d apfyofcaton du créai 

I 
Q 

5363, Si-Denis, Montreal H Î J 2M4 

Tél.: 279-6301 

théorique impose par la Société 
de l 'assurance a u t o m o b i l e du 
Quebec bien qu' i l ne reprenne 
d'aucune façon les questions po­
sées lors de l'actuel examen. 

La Société de l'assurance auto­
mobile du Quebec a participe a ce 
logiciel en fournissant les ques­
tions. Videotron a pour sa part 
realise le développement du logi­
ciel interact i f qui permettra aux 
gens de preparer leur examen 
d'obtention de permis de condui­
re ou perfectionner leurs connais­
sances en matière de sécurité rou­
tière. Ce logiciel est accessible 
sous les tu i les « é d u c a t i o n » et 
«Transport» du menu principal 
de Vidéoway. 

Quant au «lest-permis de con­
duire» proprement d i t , i l a été 
conçu selon la même structure 
qu'un test théorique reel de la So­
ciété. Ce logiciel est constitué de 
quelques centaines de questions 
qui sont téléchargées par groupe 
de 3b. Ce qui permet de faire et 

refaire le lest sans rencontrer les 
mêmes questions. Le test est com­
pose de trois groupes de 12 ques 
l ions portant sur les themes sui­
vants: Code de la sécurité routiè­
re , la s i g n a l i s a t i o n et les 
techniques de conduite. 

Plusieurs des quest ions sont 
souvent accompagnées d'un pic­
togramme ou d'une démonstra* 
l ion de situation de route. De 
plus, si on ne peut repondre a la 
quest ion, le logic ie l f o u r n i t la 
bonne réponse et une expl icat ion. 
Ce qui permet a la fois de vérif ier 
ses connaissances et de les mettre 
a jour par la même occasion.. . 

f ina lement , comme le logiciel 
comptabilise les bonnes réponses, 
on connaît la note en fin de singu­
lation d'examen. Tout ceci per­
met donc de bien se preparer a 
s u b i r son examen t h é o r i q u e . 
Mais, même une fois le permis de 
conduire obtenu, ce logiciel est 
un excellent moyen de rafraîchir 
ses connaissances. 

PUBLIREPORTAGE 

TRANSMISSION... D'INFORMATIONS 
*» 

«LA CCAM... C'EST QUOI?» 

On l'appelle la CCAM. Mais son nom est la 
CORPORATION DES CONCESSIONNAIRES • 
D'AUTOMOBILES DE MONTRÉAL. Fondée 
en 1913, elle regroupe 227 marchands d'auto­
mobiles franchisés du grand Montréal et 26 . 
membres associés, essentiellenment des ma­
nufacturiers d'automobiles, des sociétés de fi-
nacement et des banques impliqués dans le 
commerce du crédit automobile au détail 
comme au gros. 

La CCAM a acquis sa notoriété avec l'organi-
sation du Salon de l'Auto de Montréal qui cé-
lébrerason 25e anniversaire le mois prochain 
au Stade Olympique. En plus de la gestion et 
de la promotion du Salon, à Montréal et à 
l'étranger, la CCAM travaille quotidiennement 
à la défense des intérêts de ses membres et à *2 
ceux de l'industrie de l'automobile. 

Ainsi, au fil des ans, la CCAM s'est acquis une \ 
crédibilité incontestable sur les plans écono- • 
mique, politique et juridique. A titre de repré­
sentante officielle de l' industrie de 
l'automobile à Montréal, elle veille à ce q u e / 
toute l'information pertinente sur l'industrie de. 
l'automobile soit transmise à ses membre et 
que toutes les modifications réglementaires et 
législatives leur soient communiquées. C'est 
le cas, notamment, de toutes les questions re- • 
latives à la oprotection des consommateurs. 

La CCAM se préoccupe aussi de la relève, en • 
s'impliquant de plus en plus dans le recrute­
ment et l'entraînement du personnel chez ses ; 
membres. On ne compte plus les séminaires, . 
les sessions de formation et les ateliers de • 
spécialisation quelle a organisées à l'intention 
des concessionnaires. Au même titre que la -
CCAD (Corporation des Concessionnaires 
d'Automobiles du Québec), la CCAM fait par­
tie de la Fédération Canadienne, F.A.D.A. (Fe­
deration of Automobile Dealers Associations). . 

Bonne route! 
Une collaboration de 

LA CORPORATION DES 
CONCESSIONNAIRES 
D'AUTOMOBILES 
DE MONTREAL INC. 

2335, Guénette 
St-Laurent, Que. 
H4R 2E9 

a 
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C o m m e le t é m o i g n e eette 
pho to . Urs Pfunt de Canbcc 
Au tomob i l es sait de quo i i l 
parle l o rsqu ' i l vante les mérites 
de la nouvel le B M W 740i et 
740 iL . I l a eu le plais i r de con­
du i re ces vo i tu res sur les routes 
sinueuses des Rocheuses lors de 
la présentat ion de ces nouveaux 
modèles i l y a quelques semai­
nes. C o m m e tous ses collègues, 
i l a été stupéfait par les presta­
t ions de cette vo i ture dont le 
raf f inement est on ne peut plus 

-poussé. 

Tous les concessionnaires Pon-
tiac de la prov ince attendent 
impa t i emmen t la l i v ra ison des 
nouvelles F i reb i rd dans les mois 
à venir . De ce lot . André Br ien 
.de Br ien Pont iac Buick G M C 
Ltée est probablement celui qu i 
sera le plus sent imentalement 
attaché à ces nouvelles venues. 
Après tout , i l a présidé aux des­
tinées de l 'usine de Boisbr iand 
i l y a quelques années et a con­
t r ibué à la remontée de cette 
usine. I l a certainement un fa i ­

ble pour ces élégantes québécoi­
ses. Par ai l leurs, a u j o u r d ' h u i , il 
préfère les vendre que de vo i r à 
leur fabr ica t ion . 

*** 

Robert ( m i e u x de CoitCUX 
Automobi les est l i t téralement 
embal le par la nouvel le L inco ln 
Mark V I I I qu i est f inalement ar­
rivée dans sa salle de mont re . 
Ce coupé de grand luxe ne se 
contente pas de proposer une a l ­
lure q u i fait tourner les têtes, s e s 
performances sont également 
fort impressionnantes. Son en­
thousiasme pour ce nouveau 
p rodu i t semble être partage par 
la c l ientèle q u i s'est révélée être 
tout aussi impressionnée. Vo i là 
qu i augure b ien pour cette v o i ­
ture q u i s'est fai t at tendre mais 
qu i en valait le coup. 

Normand Forgoes de Forgues 
Au tomob i l es a tou jours été re­
connu pour avo i r le coeur sur la. 
m a i n . C'est pou rquo i i l n'est pas 
surprenant d 'apprendre qu ' i l 
faisait part ie du groupe de 

concessionnaires q u i ont passé 
une par t ie de la journée mer­
credi dern ier au centre de d is t r i ­
bu t ion de l 'organisme Jeunesse 
au solei l a f i n de d is t r ibuer les 
paniers de Noel préparés grâce â 
la c o n t r i b u t i o n de la C C A M . I l 
a ainsi cont r ibue à at ténuer la 
misère des plus démunis . 

*** 

Pierre Lascclles est un profes­
sionnel du secteur de l 'automo­
bi le qu i possède une grande 
competence en plus de j o u i r de 
l 'estime de tous ses collègues. 
C'est pou rquo i i l n'est pas sur­
prenant d 'apprendre sa nomina ­
t ion â t i t re de di recteur général 
des Galer ies Nissan. I l est cer­
ta in que sa présence à la direc­
t ion de cet établissement va 
permettre à cette concession de 
connaître un essor impor tan t . 
De plus, i l est cer ta in que les 
cl ients vont con t inuer d'être 
traités aux petits soins et mieux 
encore. 

*** 

Rock ( ' l o i n U T est un h o m m e q u i 
ne cra in t pas de relever les déf is . 
C'est pou rquo i i l n'est pas sur­
prenant de le re t rouver à la tête 
d ' u n e s u p e r - s t a t i o n se r v i ce 
Shell . Et c o m m e c'est son hab i ­
tude. Rock ne ménage r ien p o u r 
donner sat isfact ion à sa c l i en ­
tèle. En plus d 'o f f r i r une fou le 
de services à ses cl ients, i l est 
ouvert 24 heures par j o u r . I l est 
certa in que les habi tués de la 
route 1 1 6 ne pour ron t p lus se 
passer de ses bons services. I l 
faut de plus a jouter qu ' i l d is­
pose d ' un équ ipement de qua­
l i t é p o u r e f f e c t u e r p l u s 
rap idement et plus ef f icacement 
les réparat ions q u i s ' imposent . 

*** 

La récession a cer ta inement af­
fecté le marché des vo i tures de 
grand luxe. Par contre, i l est 
possible de se procurer des v o i ­
tures ayant déjà roulé à des p r i x 

v ra imen t exceptionnels. C'est 
du m o i n s ce que M oc Scgal 
de Mo teu rs Décarie prétend. Fît 
i l en fa i t la preuve avec une bro­
chette de voi tures Bent leys et 
Rol ls-Royce en excellente con­
d i t i on et offertes à des pr ix ren­
versants. Ce sera pour plusieurs 
une occasion unique de se pro­
curer ces classiques de la route. 

*** 

Encore une fois cette année. 
Gi l les Richard de C i r cu i t L i n ­
co ln M e r c u r y mène un chaude 
lutte à quelques autres conces­
sionnaires au Canada pour le 
t i t re d u plus impor tant conces­
s ionnaire L inco ln Mercury au 
pays. La lut te n'est pas encore 
f in ie et Gi l les est tou jours au 
plus for t de la lutte pour l 'ob­
tent ion de ce t i t re prestigieux. 
Ma is peu impor te les résultats, 
c'est sur tout la qual i té du ser­
vice à la cl ientèle qu i impor te et 
Gi l les et son équipe ont tou ­
jours été les champions dans ce 
doma ine . 

Char les Crook , le di recteur ré­
gional de Chrysler Canada pour 
le Québec est un homme qu i ne 
fait pas beaucoup de bru i t et qu i 
demeure effacé, mais les résul­
tats par lent par eux-mêmes. 
N o n seulement les ventes de 
voi tures et camions neufs pour 
la p rov ince sont-elles excellen­
tes, ma is les cotes de satisfac­
t ion de la cl ientèle pour le 
Québec sont parmi les plus éle­

vées de toute l ' indust r ie . C'est 
tout à l 'honneur de Charles qu i 
a su mo t i ve r ses concessionnai­
res à t rava i l le r d 'arrache-pied 
comme lu i pou r faire de Chrys­
ler un leader tant au n iveau des 
ventes que du service. 

*** 
Mar / i a l e Piccoli de B la inv i l le 
Toyo ta est un autre bourreau de 
travai l qu i vo i t ses efforts ré­
compensés. En effet, à sa pre­
mière année complè te à la tète 
de cet établ issement, i l a plus 
que doublé les ventes de cette 
concession. C'est par son t rava i l 
incessant et ce lu i de toute son 
équipe qu 'on a été en mesure 
d 'at te indre de tels sommets. 
Marz ia le soul igne pour sa part 
que le fait de vendre des pro­
duits de qual i té c o m m e Toyo ta 
faci l i te grandement les choses. 

* * • 

Vie Doolan est b ien connu au 
Canada pu isqu ' i l a agi pendant 
plusieurs années à t i t re de prési­
dent de B M W Canada. N o m m é 
à un impo r t an t poste aux États-
Un is alors q u ' i l d i r ige les servi­
ces de mise en marché de cette 
marque, i l s'est mis en vedette 
tout récemment alors que B M W 
o f Amer ica a décidé de changer 
d'agence de pub l i c i té . Pu isqu ' i l 
est responsable de ce budget, 
tous les projecteurs ont été bra­
qués vers l u i . C o m m e on le con­
naît, i l n'a eu aucune di f f icul té ù 
se mettre en évidence et à fourn i r 
des réponses très intéressantes. 

m 

Alpine offre aux consommateurs une compensation intéressante 
• A u cours des t ro is de rn iè res 
a n n é e s , l e n o m b r e d e v o l 
d ' a u t o m o b i l e s a c o n s i d é r a b l e ­
men t augmen te de m ê m e q u e le 
vo l par e f f r a c t i o n des composan­
tes; d u système a u d i o des vo i t u res . 
Ce q u i pousse sans a u c u n d o u t e 
p lus ieurs c o n s o m m a t e u r s â ê t re 
m o i n s intéressés â se p r o c u r e r u n 
é q u i p e m e n t s t é r é o p h o n i q u e de 

qua l i t é de peur d ' ê t r e c a m b r i o l é 
Cl ê t re péna l isé en devan t d é b o u r ­
ser p o u r la f r anch i se et la dépré ­
c i a t i o n ce cette c h a i n e stereo sur 
roues. 

A f i n d ' i n c i t e r les ache teurs a se 
p r o c u r e r q u a n d m ê m e un équ ipe ­
ment s t é r é o p h o n i q u e de q u a l i t é 
pou r l e u r v é h i c u l e , la c o m p a g n i e 
A l p i n e d u Canada propose aux 

ache teurs de ses p r o d u i t s une as­
surance v isant a c o u v r i r les f ra is 
de la f r a n c h i s e et de la dépréc ia ­
t i o n a la su i te d ' u n c a m b r i o l a g e et 
le r e m p l a c e m e n t de ces é l émen ts 
par d 'au t res p r o d u i t s A l p i n e . De 
p lus , ce r e m b o u r s e m e n t esi l i m i t é 
a un m a x i m u m de 500 $. 

Pour p o u v o i r ê t re pro teges par 
ce t te assurance g r a t u i t e , les ache­

teurs de produits A l p i n e n 'on t 
qu 'à r e t o u r n e r leu r ca r te de ga­
r a n t i e . Et i l ne faut pas o u b l i e r 
q u ' i l faut r e m p l a c e r les é l é m e n t s 
A l p i n e c a m b r i o l e s o u e n d o m m a ­
ges par des p r o d u i t s de m ê m e 
m a r q u e . 

M a i g r e ce p r o g r a m m e , les d i r i ­
geants de cet te c o m p a g n i e e n c o u ­
r a g e n t les p r o p r i é t a i r e s à ê t r e 

p r u d e n t s , a s t a t i onne r leu r v o i t u ­
re d a n s un e n d r o i t b ien éc la i ré et 
f r é q u e n t e tou t en évitant de lais­
ser des ob je ts de va leu r b ien en 
vue . Naturellement, i l s r e c o m ­
m a n d e n t é g a l e m e n t aux a c h e ­
teurs de c h a i n e s t é r é o p h o n i q u e 
de lu p ro tége r avec u n système 
a n t i - v o l A l p i n e ! 

De t o u t e façon , pus ieurs c o m -

VOYEZ LA CIRCULAIRE GM DANS CE JOURNAL 
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MONTREAL 
(Centre/Est) 

CENTRAL 
PONTIAC-BUICK-ASÙNA 

9050, boul. de L'Acadie 
(au nord de Métropolitain) 

382-4400 

LAVAL 
(et Rive-Nord) 

B0URASSA 
PONTIAC-ASÛNA-BUICK 

1601, St-Martin E. 
(angle Paplneau) 

382-2122 

MONTREAL 
(Ouest/Sud) 

MU LU N S 
PONTIAC-BUICK-ASÛNA 

7050, St-Jacques O. 
(à l'ouest de Cavendish) 

487-0200 

pagnics d 'assurance v o n i refuser 
d é m e t t r e u n e po l i ce si u n e v o i t u ­
re do tée d ' u n système de son h a u l 
de g a m m e n'esi pas pro tégée par 
un système de p r o t e c t i o n é lec t ro ­
n i q u e de q u a l i t é . 

Dure, dure, 
la vie pour 
l'automobiliste 
en Irak... 
Ken fer 

; ; 

BAGDAD 

• La v ie est d u r e p o u r l ' a u t o m o ­
b i l i s te i r a k i e n m ê m e s i , c o m m e 
l 'observe un h a b i t a n t de Bagdad. 
« l 'essence esl e n c o r e m o i n s chère 
que l 'eau ». 

U n e v o i t u r e c o u l e ce que va la i t , 
un l ogemen t avan t la gue r re d u 
C o l Te. Q u a n t a u x p ieces delà.- . 
checs, au d e m e u r a n t fo r t rares, 
leurs p r i x sont p r o h i b i t i f s . 

A i n s i , une pa i re de pneus q u i • 
coû ta i t 30 d i n a r s ' avan t la gue r re . 
rev ient a present a 5 0 0 0 d i n a r s . . 
Ces o rd res de p r i x ne veu len t pas* 
d i r e g r a n d chose en e u x - m ê m e s - . 
car si u n d i n a r vaut o f f i c i e l l e - . 
men t 3,1 d o l l a r s , un d o l l a r peut 
se vend re u n e t r e n t a i n e de d i n a r s , 
sur le m a r c h é n o i r . 

O n s ' exp l i que m i e u x p o u r q u o i 
la p l u p a r t des a u t o m o b i l e s o n t . 
t ies p a r e - b r i s e fê lés o u é c l a t é s , 
q u a n d o n sait q u ' u n neu f vau t . 
dans les 6000 d i n a r s . 

O n ne pensera i t pas cependan t 
que les c o n d u c t e u r s sont au c o u ­
rant du coû t p r o h i b i t i f des répa? 
r â l i o n s à en j u g e r par leur f açon 
de c o n d u i r e . Peu leur i m p o r t e dé 
c h a n g e r de vo ie sans m e t t r e l eu r 
c l i g n o t a n t , de se f a u f i l e r dans des 
t rous de sou r i s o u de k l a x o n n e r 
sans cesse. 

Ce n'est c e r t a i n e m e n t pas u n e ' 
c o ï n c i d e n c e s i la p l u p a r t d e s , 
a u t o m o b i l i s t e s c o n f i e n t q u ' i l s on t 
appr i s a c o n d u i r e a l ' a rmée , pou r ­
tan t les d é b o i t e m e n t s brusques 
sont en géné ra l b i en calculés è l 
les acc iden ts s e m b l e n t re la t i ve * ' 
men t rares. 

L ' a u t o m o b i l e i r a k i e n n e c o u ­
ran te est une V o l k s w a g e n Passât 
c o n s t r u i t e au Brés i l , t r oquée c o n - t 

t re de l 'essence et léguée à des so l ­
dats en reconna issance de leurs 
bons et l o y a u x serv ices. 

El les appara issent c o m m e des 
taches rouges , b l anches ou bleues 
d a n s les e m b o u t e i l l a g e s de la ca­
p i t a l e , d i s p u t a n t c h è r e m e n t l eu r 
p lace aux tax is o r a n g e et b lancs , '. 
r é g u l i è r e m e n t p r i s d ' assau t , et 
aux grosses et b r i l l a n t e s C h e v r o ­
let et B u i c k , ramenées d u K o w e i t 
après l ' i n v a s i o n d ' a o û t 1990. 

Être c h a u f f e u r de tax i à Bagdad ; 
n'est pas u n e v o c a t i o n ma is b ien 
souven t u n second m é t i e r . O n y . 
t r o u v e n o t a m m e n t des f o n c t i o n - . 
n a i r e s q u i n ' a r r i v e n t p a s â j o i n d r e 
les deux b o u t s avec u n t r a i t e m e n t 
mensue l d e 250 â 300 d i n a r s et 
q u i e n f o u r c h e n t l e u r v é h i c u l e 
après 14 heu res , h o r a i r e de fer­
m e t u r e des a d m i n i s t r a t i o n s pu - , 
b l i ques . 

L ' a u t o m o b i l e devenan t de p lus 
en p lus u n ob je t de c o n v o i t i s e , l e - ' 
n o m b r e des vo ls s'est m u l t i p l i é : « 
Les a u t o r i t é s i r a k i e n n e s o n t d ' a i l * . 
leurs , ce m o i s - c i , c o n d a m n é à la- ; 
p e n d a i s o n p l u s i e u r s p r é v e n u s * • 
q u i , d a n s c e r t a i n s cas, n 'ava ien t 
pas hés i té à t u e r les p r o p r i é t a i r e s , 
des véh i cu les . 

Ne c o m p t a n t q u e s u r l u i - m ê m e / ' 
u n a u t o m o b i l i s t e d e Bagdad n'a ; 
pas hés i te â m o b i l i s e r ses d i x reje­
tons p o u r assurer la garde de ses*, 
d e u x a u t o m o b i l e s k o w e ï t i e n n e s 
24 heures su r 24. L u i - m ê m e ne 1 

s ' e m b a r q u e j a m a i s sans u n f us i l ' 
caché sous le siège. 

Les responsables d u pa r t i Baas 
o n t p o u r l eu r par t créé des pa­
t r o u i l l e s de vo i s i nage , connues 
sous le n o m de V ig i l es d u peuple'. 

H e u r e u s e m e n t l ' e s s e n c e es t -
a b o n d a n t e et b o n m a r c h é , d ' a u - ' 
tant p l us q u e les N a t i o n s Unies* 
e m p ê c h e n t l ' I r ak d ' e x p o r t e r son ' 
p é t r o l e . A u m a r c h é n o i r , u n l i t r e ' 
coû te 30 f i l s , m o i n s d ' u n cent 
a m é r i c a i n , et m ê m e au p r i x o f f i ­
c ie l e l le reste t rès a b o r d a b l e . 
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Percée spectaculaire de la firme Nissan au Québec en 1992 
Alors que les ventes ont baissé au Canada, ce constructeur a vu les siennes s'accroître de 13 p. cent au Québec 
D E N I S D U O U E T 
collaboration spéciale 

É ' E n dépit d 'un marche automo­
bile canadien et québécois à la 
baisse, la compagn ie N issan a 
connu une intéressante progres­
sion de ses ventes au Québec. 
• 
;X"est l 'annonce que faisait ré­

cemment M . Yves Boyer , v ice-
president de Nissan Canada, lors 
i S ' u n passage à Montréal . 
•;$clon M. Boyer, les ventes des 

vjoittires et camions au Canada 
mu chuté de six p. cent par rap­
port à l 'année précédente. Toute-
r(MS, dans ce contexte économi­
que dif f ic i le, la performance de 
Nissan au Canada n'a pas été 
mauvaise puisque son déficit par 
rapport à 91 n'a été que de c inq p. 
cDnt. Ce qui lu i permet de repren­
dra des parts de marché. 

• .Comme le m e n t i o n n e Y v e s 
l îoycr : « N o u s aurions aimé pou­
voir compter sur un marché en 
pîpin essor, mais compte tenu des 
circonstances, nous sommes très 
Iniureux de ces résultats. À mon 
ayis, les données de cette dernière 
année nous démontrent que Nis-
sâ|i entame sa remontée au Cana­
da-. Mais ce qu i est encore plus in ­
téressant, c'est la percée spectacu­
laire q u e n o t r e c o m p a g n i e a 
effectué au Québec au cours des 
derniers m o i s » . 

Bonne année au Quebec 
Toujours selon Yves Boyer, les 

ventes des voitures et camionnet­
tes pour la prov ince de Québec 
ont connu un recul de c inq p. 
cent de janv ie r à décembre 1992 
par rapport a la même période en 
1991. Ce qui est déjà mieux que la 
moyenne nationale. 

Tou te fo is , là o u les ch i f f r es 
vont p lus encouragean ts p o u r 

Isuzu illustre le 
marasme de 
l'industrie de 
l'auto au Japon 
Agence France-Presse 

TOKYO 

• En annonçant la semaine der­
nière des pertes importantes trois 
jours après s'être retiré du mar­
che des voi tures particulières, le 
grand cons t ruc teur au tomob i le 
Isuzu est la dernière vict ime en 
date du marasme que traverse 
l' industrie automobile japonaise. 

« l e crois qu ' i l est important de 
rechercher une expansion cont i ­
nue de nos affaires, à l ' a ven i r» , 
avait déclaré le president d ' Isuzu, 
M. K a z u h i r a S c k i , immédiate­
ment après l 'annonce du retrait 
de sa compagnie du marché des 
voitures particulières et la con­
clusion d 'un accord de coopéra­
tion avec la f i rme Honda . 

A u x termes de cet accord, Isuzu 
commercialisera certaines voi tu­
res Honda sous sa propre marque 
tandis que Honda commercialise­
ra aux États-Unis le modèle, tout 
terrain Rodeo, fabriqué aux États-
U n i s par la f i l ia le amér i ca i ne 
d' Isuzu. 

Perte importante 
I l lustrant la gravité de la crise 

que traverse le second construc­
teur japonais pour les camions et 
les véhicules tout terrain, la d i ­
rection d ' Isuzu a annonce une 
perte avant impôts de 196 mil­
lions de dol lars pour l 'exercice 
annue l s ' achevan t en o c t o b r e 
1992. 

Jl s'agit de la seconde année 
consécutive de pertes après 403 
mil l ions de dol lars de pertes enre­
gistrées en 1991, et ce malgré une 
augmentation des ventes de 4,6 p. 
cent par rapport à l 'exercice pré­
cédent. 

Jsuzu qui est lié au constructeur 
américain Genera l Motors, a at­
tribué ce mauvais résultat à une 
augmentation des coûts de pro­
duct ion, mais dans les mi l ieux de 
l ' industrie automobi le, on note 
que les diff icultés rencontrées par 
Isuzu sur le marché des voitures 
particulières au lapon remontent 
à plusieurs années déjà. 

Autrefois très actif, ce marché a 
connu 19 mois de baisse consécu­
tifs, avec une baisse de 11,9 p. 
cent en novembre dern ier , par 
rapport à la même période Tan 
de rn ie r , tand is que, p o u r l eu r 
part, les exportat ions ont baissé 
de 12 p. cent. 

Baisse de production 
La semaine dernière, l'associa-

.ion des producteurs automobiles 
a. pour sa part , annoncé une bais­
se de 9,3 p. cent dans la produc­
tion de voi tures particulières, ca­
mions et bus en novembre rap­
por t à la m ê m e p é r i o d e l ' an 
dernier, soit le deuxième mois de 
baisse consécutif . 

O u t r e la d é c i s i o n d u g r a n d 
constructeur Honda de se ret irer 
du championnat du monde de 
Formule 1 annoncée en septem­
bre dern ier , le marasme automo­
bile commence à se faire sent ir 
chez la quasi-totalité des cons­
t ruc teurs j a p o n a i s : les géants 
Toyota et Mazda ont annoncé de­
puis octobre le transfert de plu­
sieurs centaines de cols blancs 
dans des emplois d 'ouvr iers, une 
mesure équivalant à des suppres­
sions d'emplois. 

Nissan a pour sa part annoncé 
mardi qu ' i l envisageait de trans­
former des centaines d'employés 
en vendeurs p o u r re lancer ses 
ventes. A u début du mois, Nissan 
avait également annoncé l'arrêt 
du travail de nuit dans son usine 
de Fukuoka. dans le sud-ouest du 
lapon. 

\ 

Un taux de satisfaction élevé des propriétaires Nissan, un directeur régional qui a su motiver son équipe et l'arrivée des nouvelles 
voitures Infiniti J30, Nissan Altima et Ouest (ci-dessus la Ouest X E ) expliquent une hausse des ventes de Nissan au Quebec . 

Nissan, c'est que le Québec a con­
nu une hausse de 113 p. cent de ses 
ventes en 92 par rapport à 1991. 

I l n ' e n fau t pas p l u s p o u r 
qu 'Yves Boyer soul igne l'excel­
lent travail d 'A la in Ca ron , le di­
recteur régional pour le Québec, 
et toute son équipe. Il ne faut pas 
y vo i r une servi le flatterie visant 

a récompenser une équipe qui a 
bénéficié de circonstances favora­
bles. E n fait, celte remontée n'est 
pas le fruit du hasard, mais bien 
d 'un travail amorcé de longue 
date. 

A l a i n C a r o n était d i r e c t e u r 
pour le Québec d 'une autre com­
pagnie japonaise qui connaissait 

des chiffres de vente très intéres­
sants lorsqu' i l a annoncé qu' i l ac­
ceptait un poste semblable chez 
Nissan il y a un peu moins de 
cinq ans. Ce fut la stupefaction 
dans le mi l ieu, d'autant plus que 
Nissan traversait une période dif­
ficile. 

Une lois en poste. A la in Caron 

s'est mis au travail pour se bâtir 
une équipe dynamique en mesure 
de relever le déf i . Les chiffres par­
lent par eux-mêmes quelques an­
nées après. L'équipe en place a 
réussi a faire accepter par les con­
cessionnaires les programmes mis 
de l'avant par la di rect ion natio­
nale 

Il est intéressant de constatera 
que la hausse des ventes de Nis- * 
san au Quebec est pratiquement;, 
directement proport ionnelle a la * 
ha lisse de satisfaction des pro- \ 
priétaires de voitures Nissan pour ' 
le Quebec. 

En effet, selon le plus recent 
sondage du CAA-Ouébec quant a I 
la satisfaction des propriétaires J 
de voitures, 70,5 p. cent des pro- • 
priétaires des voitures Nissan au 1 
Québec se déclarent très satisfaits l 
alors que le taux de satisfaction * 
des propriétaires Nissan des au- Z 
1res provinces n'est que de 56,9 p. * 
cent. Z 

Le taux de satisfaction des pro- ; 
priétaires Nissan du Québec est le -
plus eleve chez les producteurs ja- Z 
ponais pour la province. Il y a cer -> 
ta inement une étroi te re la t ion Z 
entre la satisfaction de la cliente- Z 
le et une hausse des ventes. 

Comme les résultats ob tenus * 
dans les autres provinces le prou- • 
vent, il ne suffit pas de proposer * 
la meilleure garantie de l' indus- J 
trie pour assurer la satisfaction • 
des gens. C'est également sa mise * 
en application qui compte. Il faui ! 
c ro i re que les concessionnaires T 
du Québec ont répondu à l 'appeû 
des dirigeants régionaux qui oj>t 
été en mesure de les motiver posi­
t ivement. 

Cette hausse des ventes poyrUr 
Quebec s'explique également par * 
l'accueil positif réservé aux nou­
velles Inf ini t i |30 et Nissan A l t i ­
ma. De plus, le réseau des conces­
sionnaires Inf init i pour la prov in­
ce s'est également étoffé un peu 
plus. 

Autant de facteurs qui expl i ­
quent pourquoi Nissan a progres­
se de façon spectaculaire au Que-
bec, i - > • 

— r 
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SUR VOTRE CHOIX DE HONDA EN STOCK 
Votre premier versement est payable dans 90 jours, avec un 

financement de 48 ou 60 mois, approuvé chez votre concessionnaire 
Honda participant avant le 31 décembre 1992. 

C I V I C 

A partir de 

Modèle # EH 234 P 
Préparation, transport et taxes en sus 

CHEZ LES MARCHANDS PARTICIPANTS 
SEULEMENT 

Modèle # CB 714 N 
Préparation, transport et taxes en sus 

DERNIERS MODÈLES 1992 

• SUR APPROBATION DE CREDIT 

I 
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La direction et le personnel 
des Annonces classées de 

# 1 

tiennent à adresser leurs meilleurs voeux 
à tous leurs clients et lecteurs 

à l'occasion du Nouvel An. 

Veuillez noter que La Presse ne sera pas publiée 
le vendredi 1er janvier. Jour de l'an, ni le lundi 4 janvier. 

Nos bureaux fermeront à midi le jeudi 31 décembre 
et rouvriront le mardi 5 janvier à 8 h 30. 

POOO0133-B17 

Merci. 
La direction 
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^ MARCHANDISES ET SERVICES 

212 M A C H I N E R I E , 

O U T I L S 

ETAGERES royonnoges USOQ«S et 
peuls, vente, ochot, oussi menâ­

mes toutes sortes. Prix compe-fîmes 
itits. Rocktech, Roger 341B313. 

213 E Q U I P E M E N T S 
DE B U R E A U X 

fcCHAT, vente. Ameublement bu­
reau magasin école, fabricant, 
! cut usage, gros detail, 849-7184 
i 

214 E Q U I P E M E N T S 
C O M M E R C I A U X 

CHAMBRE froide, comptoirs fruits, 
orodurts laitiers 8,12", cauioement 
complet de boucherie, 574-7325 
COMPTOIRS, présentoirs, tabfet-
tes, comptoirs vitres, recondition-
nes. MogatiK 934-5631, 988-W29. 

CONGELATEURS 3 portes, vitrée, 
cr\gmbre froide 4X6, 1-773-7733. 

217 LE C O I N D E 
L ' O R D I N A T E U R 

. . A INFO-CARREFOUR. . 
PRIX SPECIAUX SUR: 

286. 386 et 486 
8642 rue St-Denis • 381-4044 

• i . . . • M i t A LONGUEUIL 
L'Univers de l'Ordinateur 

9S0 Jolictte • 674-5988 

L O C A T I O N DE LOGICIELS 
PRIX SPECIAUX SUR: 366 ET 486 
ABA 366-40 Mh: super vga mo­
niteur fiOmb hd. 995S. Hibit 744-3309 

ABA 486 DX 33. 85 MB HO SVGA, 
4 MB, souris. 1439 S. 

INFO LAVAL: 973 - 8226 

217 L E C O I N 
D E L ' O R D I N A T E U R 

. . A INFOMONTREAL . . 

PRIX DU MEILLEUR COMMERCE 
Choix des consommateurs 91-92 

80286-12MHZ 1 Meg 209S 
803Ô6-SX2O 1 Meg 2B9S 
80386-SX33 1 Me? 309S 
80i86DX33 1 Meg Coche 399S 
e0336 DX40 1 Meg Coche 439$ 
80436 DLC33 1 Meg Cache 629S 
80(B6OX33 1 Meg Cache 799s 
804 56DX2 50 1 Meg Coche 1059S 
804B6DX2 66 1 Meg Coche 1339S 
Disaue souple, I O, incluant les 
manuels et 15 000 proorammes 
"Shareware" disponibles 
SPECIAL DISQUE OUR, V.G.A. 
Venez voir spéciaux de NoEL 

Ouvert le dimanche 
2400 StcColherinc est, 526-7171 

ABA 486, super V G A 4 meg 85HD. 
Gorantie. 1 444S. HiOrt 744-3237 

ACHAT V E N T E E H C A N G E 
MAC IBM AMIGA ATARI 745-3123 
AH! 386-25, Super V G A , garantie 
complete 1 on, 75S mois, 744-3559. 

INFO-COMPLEXE RIVE-SUD 
B0386 SX, 25 MHZ 3355 
80386, 33 MHZ 480S 
RG486, 33 MHZ 990S 

5400 Grande Allée, St-Hubert 
443-6366 

MACINTOSH 
A C H A T V E N T E 

INFO-PRO-MAC 
ECHANGE 

257-4451 

NOTEBOOKS 
Toshiba Compact, AST, IBM, 999 
S 874-9342. 
PARTICULIER recherche Lotus 2 0 
ou 2.2, ovec manuels, 778-8965. 
SUPER V E N T E MODELES 386, 466 

Informctiaue P.S.M. 
5990-A Viau, 255-7378 

Nos annonceurs sont priés de noter que toutes 
leurs annonces doivent être publiées en 

conformité avec la Loi sur la protection du 
consommateur, article 242. qui stipule: 

<• Aucun conm.&i . . .m ne peut, dans un message 
publicitaire, omettre son identité et sa qualité de 

commerçant. » 

MARCHE AUX PUCES 

Interurbains sans frais 1-800-361-5013 

VÏÏSÈZ, 
99 1E mT 

AMIGA 500 1 meg 1084. 550 S. 
7000 très équipe 1 600 S. 
Bridgeboord 640K, 175 S. DD SCSI 
45 meg, 160 S. 257-8086. 

GUITARE ciossiQue Vontoge. neu­
ve, ovec boitier, 270 S, 68J-4577 

L A V E U S E S (2) a 700 S Ch., 1 
secheuse 150 S, 1 réfrigérateur 
100S. 1 poêle 100 S. 529-9912. 

PARKA du /et, 42-44, femme, pave 
200 S, pour 135 S. 667-5017. 
P O E L E Kenmore 3 ans,4 ronds, 
30", très bon état. 375 S. 593-6785. 
T.V. couleur stereo 29 po. pivotan­
te, meuble, 500 S. 468-4879. 

La MaitM au Paca» a* t'atrttaa qa'aai aartltiUan at autat ka aaaiacai ceacantaai 
rimmoklllar. iti aarvlcas. las »»»ici i«t motodiai at las aalnuu. Va las co»diiion 
aartculiaras da caQa ofira. sacaa ctaagaawM aa pMt atra Sfporti aa feula engiui aa es an 
ia NMlcstfea. 0a Mat Castra a*rt M artraWr im artrtltf* d~aa««t<Oca aa hut lama* ft 
partir 4a la sramUra aaritioa. mais featla aaaaUOM a'aitftra aa riaa la (Mtiratiai coi 
rUsftilrs eftngatairarraai i«r 4 tows da sajftaUaCoa. 

220 B O I S D E 

F O Y E R 

BOIS O E C H A U F F A G E N.B. 
Bois 90 S eroble; livroison iocl. 

NICOLAS BENOIT 658-8018. 

222 A N I M A U X 

BOUVIER des Flandres. Chiots 8 
sem. enr. tatoues, 819-336-3026 

BOUVIER des Flandres et Scnnou-
zer nain, 1-514-539-2115. 
BRAQUE Allemand, chiots, lignée 
Championne. 461-3666 

CHATONS himaioven. beauté, 
santé, gorantie, enr. 658-5870. 

CHATONS persans, himoiavens, 
enr. Prix réduit. 289-9583. 

CHIOTS Coilev, pure roce, enr., 
vaccines. Eleveur, 514-658-0157 
CHIOTS croises, mâles, Lobrodor-
Husky, 7 sem., 50 S. 962-3215 
CHIOTS Golden Retriever enrp., 
hanee champion. Reserve: main* 
tenont, prêt Noel. Eleveur, v isa. 
Vaster Card acceptées. 1-737-3018 
CHIOTS Lobrodor cherchent pa~ 
fonts adootils, nous sommes enr. 
vaccines et vermifuges. 1-538-3030 

CHIOTS Lobrodor. pure sang enr., 
oorantis. 350S. 418-626-420J 
COURS de tonte et toilettage. 
Eco'e de tonte nos Petits Amours. 
Pour inf. de 9h o 18h: 588-3207. 

222 ANIMAUX 

D O B E R M A N chiots, pure race, 
mere AKC, vaccines, gueue cou­
pée, doux, propres. 200 S. 628-4693 

MINI Shaggy BENGlE pure, voc-
cines, dresses. B.L. Enr. 256-7997 

MARCHANDISES ET SERVICES 

O N D E M A N D E 
A A C H E T E R 

ACHETONS, oilons chercher vos 
vieux meubles, de la cave ou 
grenier, gratuitement. 377-7701. 
ME ILL É ÛR prix, pour pocletrigoT 
lav. secheuse, 254-7732. 

M A I T R E S 

É L E C T R I C I E N S 

SCHNAUZER noms. Elevage spe­
cialise. Chiots, accouplement ovec 
Champion. 439-5773. 

225 
. ACHAT ANTIQUITES . 

de toutes sortes. 483-378? 

228 

MTL, entree TOO omp., 999 S. Andre 
Blots LI ce trique, 471-0732. 

E N T R E P R E N E U R S 

G O L D E N R E T R I E V E R S Chiots,! 
enrq. gororrhe, 375 S, 819-687-7384 

YORKSHIRE Terriers et Shih Tzu 
enr., garantie, 1-514-887-2501 

A N T I 0 U I T É S , 
O E U V R E S D ' A R T 

O N D E M A N D E 
A A C H E T E R 

RENOVATIONS générales s*soi, 
cuisine, peinture, joints, 325-2765. 

A B S O L U M E N T besoin anciens 
meubles s monger, etc., 856-3047. 
ACHAT meubles usages, antiques, 
sofo a recouvrir. V.G.C., 735-4786 
ACHAT: otos appareils eiectrome-
nooers. C. Bourgeois 386-7123. 
ACHETONS, allons chercher vos 
vieux meubles de la cave au 
grenier gratuitement, 329-1717 

RENOVATIONS 
MAÇONNERIE GENERALE 

692-5916 

S « H T f 
F » » * LIS 

tlANfjK Aft'i 

<..> « M . 

257 P L A N C H E R S 

ADMIRABLE, pose, sable et teint 
tout bois, 674-9304, 671-9306. 

PLANCHER sablage. Finition au 
choix. Economisez. 270-5868. 

270 T R A N S P O R T , 
D É M É N A G E M E N T 

A BAS coût, déménagement, meil­
leur prix, fixe, 751-1398, 523-9425 

A BAS PRIX 
A C E D E M E N A G E M E N T 

Montreal, longue distonce. Estima­
tion gratuite. Roger 939-1533. 

. A.R. TRANSPORT 
Petits et gros déménagements 
piono, assure. Visa, etc. 387-6354 

A l C L A N THF.RRIEN 
Déménagement et B.S. 443-8302 
DE M E N A G E M E N T TRANSPORT 
A PETITS PRIX: GILLES 765-3423 

280 S E R V I C E S 
D I V E R S 

SOLAR SOUNO, dise jockey, mu 
sigue disco, bon prix reservez tôt* 
Pay 636-4136, pogette ?4h 749-9603. 

OFFRES D'EMPLOI 
(Tous les postes annoncés sont ouverts 

• également aux femmes et aux hommes) 

L'article 11 de la Charte des droits et libertés de 
la personne déclare que : 

c Nul ne peut diffuser, publier ou exposer en 
public un avis, un symbole ou un signe 

comportant discrimination ni donner une 
autorisation à cet effet. » Les postes offerts et 
annoncés dans les rubriques visant les offres 

d'emplois s'adressent aux hommes et aux 
femmes. 

310 B U R E A U X 

COMMIS 
A 

L'AFFICHAGE 
6 à 7$ l'heure 
Pour une durée 

cle2é3 semaines 
Qualifications: 
• Secondaire V 
• D i s p o n i b i l i t é 

pour horaires de 
jour et de nuit 

Contactez: 
Sandrine Olivier 
875-0545 

LÉONARD 
& PARISIEN, 
Cours de WordPerfect* 
ou de Lotus offerts te 5 
tour, te soir ou la fin ae £ 
semaine a notre centre 5 
de formation du centre- « 
ville. 

T R A I T E M E N T de tente (Word 
Perfect. Lotus 1-2-3) et troduction 
(anglais-français) pour bureau 
comotobic du centre-ville. Faire 
parvenir c v. o: 

Alain Viaer, c.o. 
1440, rue Ste-Cattierine ouest 

Bureau 710 
Montreal. Quebec H3G 1R8 

310 B U R E A U X 

SECRETAIRE IBM 
WORD WINDOWS 

25,000$ 
Recherchons secretaire BILINGUE 
pour domaine immobilier, au 
centre-ville. A l'aise avec l'infor­
matique, vous aimez ooctv'ooro-
phier de gronds rapports. Aptitu­
des pour les chiffres sur Bedford. 

• Maitrtisc du Francois (85 •) 
- Mortrise dun tr ortement de te «te 
• Bons avontooes sociaux 

Notre bureau est ouvert les 
29-30-31 décembre 1997. 

GISÈLE G0SSELIN 
288-3178 

Madeleine Martel Inc. 

OFFRES D'EMPLOI 
(Tous IPS postes annonces sont ouverts 

I également aux femmes et aux hommes). 

- _ • 

z 

315 I N F O R M A T I Q U E 

350 $£EM. 
Réceptionniste bilingue, bonne 
apparence, plaisont(e) et capable 
de commumauer ovec le public 
pour bureau a V.M.R. WordPerfect 
5.1, 60 mots min., clossement et 
outres tâches connexes. E«per»en-
ce nécessaire. U Prêt». réf. 10673 
c p 6041. suce A. Mtt. H3C 3E3 

ANALYSTE-PROGRAWMEUR(SE) 
Un fabricont dons l'industrie des 
cosmétiques cherche une person­
ne aui pos'.ede ou moins 5 ans 
d'e*penence en systèmesdinfor. 
motion et des antecedents élo­
quents dons le domaine des rap­
ports de vente. 
La personne choisie participera a 
la conception et o l'Implantation 
de svstemes d'information tou­
chant les ventes et le marketing. 
Lo preference sero occordee ou» 
condidotfers possédant un diplôme 
universitaire et des connaissances 
en 4th GL, RDBMS, EDI , eiploi-
talion de réseau* locaux et tech­
niques de previsions dons un 
domaine connexe. 
Pnere de foire parvenir votre c v . 
o: 

Service du personnel 
Belcom Inc. 

C P . 397 
St-Jeon, Oc. J3B 6Z5 

319 V E N T E , 

C O M M E R C E 

A U T O CAMION 
Representont(e) ovec expérience 
en pieces et dons la vente. E n ­
voyez c.v.: W.R. Little, 3695 Cote 
Vertu, StLaurent, Oc H4R 1R4. 

RABAIS CAMPUS 
Recherchons condidot(e)s dyna­
miques, oimont travailler avec le 
Public, pour promotion d'abonne­
ments sur les compus étudiants. 
Solaire: 9 Sheure Durée: 2 o 4 
semotr.es. Andre Leblanc 982-0180 

VENDEUR(EUSE) pour vente d'e­
au ipement d'eciairoge de longue 
durée oux magasins, industries, 
institutions, etc. ainsi que les 
articles G.E. Temps plein ou temps 
partiel. Commission. 
1-800-263-4733 ou écrire Davtron, 
Bo» 909, LCD = 1,Homirton, Ontario 
LAN 3P6. 

322 C L U B S , H Ô T E L S . 

R E S T A U R A N T S 

B A R M A N -
B A R M A I D 
'Cours en 1 semaine' 
Serveur - Serveuse 
S e r v i c e » d e p l a c e m e n t 
Permis du minis tèm 
ÉCOLE DES MAITRES 1221 Peel 
849-2828« 1-800-551-1781 

323 A L I M E N T A T I O N 

B O U L A N G E R ( E ) , chef d'équipe 
rcoerche(e) oour travail de nuit. 
Competence) dons la fabrication 
du pain croûte et a diriger une 
eau-pe. Aime le défi. 581-1020. 

327 C O I F F U R E . 

E S T H E T I Q U E 

COIFFEUR{EUSE)S 
Auto, temps plein, partiel, hôpi­
taux, centres, domicile. 766-3553 

337 M U S I C I E N S . 
A R T I S T E S 

ARTISTES et photographes. G o 
lerie de l'Artiste inconnu 731-5575 

340 E M P L O I S 

D I V E R S 

BESOIN téléphonistes, temps plein, 
experience non reouise. 
Caroline ou Denis ou 849-7057 

COMMIS general: medio. Arts, 
mode, tourisme, 933-9002 

— OFFRES D E M P L O I S — 
MERCI 

A TOUS LES ANNONCEURS 
DE BIEN VOULOIR RETOURNER UN ACCUSE 

DE RÉCEPTION AUX POSTULANTS. 

340 E M P L O I S 

D I V E R S 

CROUPIERS demandées 
Aussi: Cours de formation profes­
sionnel, par professeurs Qualifies. 

922-9827 
1999 Nobel bur. 10 Ste Julie 

Stationnement gratuit 

JUSQU'A 50 000 VANNEE 
ETUDIANTES $1&HEURE 

+ BENEFICES 
TEMPS PLEIN ET PARTIEL 

Aoentf e ) d'enr egKtrement bilingue 
demande<e) pour Inscrire les 
rabofe de clients octueis de Gaz 
A/etropolitoin, du a la aerco le men­
tation gouvernementale. Bienve­
nue aux étudiants. Bonus et pen­
sion bases sur k) performance. 
Pour entrevue, oppelei: 
M. Brtton ou 737-9864. 

342 E M P L O I S D I V E R S 
À T E M P S P A R T I E L 

DEMANDONS téléphonistes, tour 
ou soir, sondoge. Pas d* vente. 
Denis ou Coroiine ou 849-7057 

Nos annonceurs sont pries de noter que toutes • 
leurs annonces dotvent être rédigées selon la-
régie prescrite à l'article 10 de la Charte des * 
droits et libertés de la personne qui stipule que 

« Toute personne a droit à la reconnaissance et a* ' 
l ' e x e r c i c e , en pleine égalité, des droits et libertés 

de la personne, sans distinction, exclusion our . 
preference fondée sur la race, la couleur, le ' 

sexe, la grossesse, l'orientation sexuelle, l'état -
civil, l'âge, sauf dans la mesure prévue par la loi, 
la religion, les convictions politiques, la languja, • «. 

l'origine ethnique ou nationale, la condition! 
sociale, le handicap ou l'utilisation d'un moyen* • |^ 

pour pallier ce handicap. 
Il y a discrimination lorsqu une telle distinction, 

exclusion ou préférence a pour effet de détruire 
ou compromettre ce droit • \ - * 

350 E D U C A T I O N , 
I N S T R U C T I O N 

A N G L A I S " 
Cours prives par ornericoin aiplô-
me. 30S7 hres. 933-2581 

350 E D U C A T I O N . 
I N S T R U C T I O N 

ANGLAIS INTERACTIF — 
por dioiomee McGill . 527-8546 
APPRENEZ te metier de t'euristc. 
(y-Otionts gratuits. 388-6957 

M O T M Y S T E R E 
GEOGRAPHIE — Un mot de 7 lettres 

E T P Y G E N E U E B R E T o : 

S G 0 E P J U R A A 0 T 0 L I -

F U N C 0 R A M L T C U S 0 È 
A I B A R A S I E T R 0 E N I 

L A C E T I S J L E A E U D R 

A S V E R E A D I R N G S R Y 

I A R A R E N I C R A I E E S 

S R Q B G O E F I L E N A S D 

E R E G I N N E s E N N E L E 

E A C I M E U A I N I 0 I N P 

R D L H B V V N E T 0 B A E 

0 A E A 0 A 0 S R M A L R F s: 
C V M U N T R Y I N I 0 L E èl 
N E A E S D T A 0 M U 0 R A s; 
R N N E T S E P L A G E P C B 

ALPES EGYPTE LEMAN PLAGE 
ARABIE EREBUS LIBAN PLAINE 
ARRAS ESTONIE LOIRE PORT 
BALI ETANG LONDRES RECIF 
BALLON FALAISE MAROC SAVANE 
BONN FIDJI MEANDRE SEINE 
BRESIL GENEVE MER SENNE 
CAP GENIL MILAN SERBIE 
CHOTT GOLFE NASSAU SICILE 
CIME ILOT NEVADA SUEDE 
COREE IRAQ NIGER SYRIE 
COURS ISAR OSLO TAGE 
CROATIE JURA OUED TERRE 
DEFILE LAGUNE PAYS UNGAVA 
DESERT LANDE PEROU VENDEE 
EBRE 

Solution du dernier problème: ROSBIF 

• • • • - • •••• . . y M i 
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— Non. je ne crois pas. Mon contact à Hydro-
Québec vient juste de m'appeler. Il y a un té­
moin sûr, un monteur de lignes qui travaillait 
hier matin au poste Arnaud, à l'ouest de la baie 
de Sept-iles. U n peu après 4 h 30, les deux bom­
bardiers lui sont passés presque sur la tête, telle­
ment bas qu'i l en a eu peur. Puis ils ont disparu à 
l'intérieur des terres. Quelques minutes après, le 
bateau levait l'ancre et prenait le large. 

— Ça fait une trentaine d'heures de ça, ils 
sont déjà dans les eaux* internationales... 

— Puis, ils vont en changer l'apparence enco­
re une fois, j ' imagine. Si j 'ai bien compris les ex­
plications de Pretoria, c'est un bateau à « p l u ­
sieurs faces». Un bateau fantôme, des acheteurs 
fantômes... 

— Si on ne retrouve pas les bombardiers, 
c'est une perte sèche de 25 millions de dollars 
pour nous autres... 

— O n s'en fout de tes avions, tu sais bien que 
notre généreux gouvernement va effacer toutes 
les dettes de Canadair avant de la privatiser. 
C'est ce que tes tortues ont dans le ventre qui 
nous importe maintenant. Ils ne sont pas sur la 
Côte pour cueill ir des fraises... Ils vont nous lâ­
cher quoi sur la tête? 

' — Sais-tu Mike, je peux bien te le dire aujour­
d'hui. Quand j'ai vu le portrait-robot pour le 
meurtre du « f i f i de nègue», en passant « m o n 
meil leur», vous êtes bien entourés à R T N . . . j 'ai 
failli appeler la police parce que je trouvais qu'il 
ressemblait étrangement à un de mes acheteurs 
argentins. Pis là je me suis dit, voyons Rod, ça se 
peut pas... je trouvais ça tellement invraisembla­
ble... 

— Tiens, t'emploies des mots de cinq «syl la-
bles» maintenant? C'est beau ça. Rod... 

— Vas donc chicr, maudit fraichicr de R T N . . . 
— Eh.. . Eh. . . mon Rod, j'ai ton tuyau pour la 

bourse... 
— Aujourd'hui , c'est à mon tour d'être pres­

sé, on peut remettre ça à demain... 

— Ça ne sera pas long. T u sais, c'est souvent 
les choses les plus près qu'on voit le moins... 

— What do you mean, grand gourou ? 
— C'est d'une évidence. La compagnie qui fa­

brique les «Bichounct tes», elle n'est plus capa­
ble de fournir à la demande. Ses poupées se ven­
dent comme des petits pains chauds. Us fonc­
tionnent 24 heures sur 24. Et elle est inscrite en 
bourse, à part ça, et elle a des actions encore sur 
le marché. Dépèche-toi... 

— Aie... dans le cul pas dans le nez avec ta 
Miss Ethiopie, j 'ai assez de troubles comme ça... 

— Non je te dis, c'est un bon tuyau. T'achè­
tes, t'attends quelques mois, puis tu revends 
pour prendre ton profit. C'est des actions REA à 
part ça, déductibles d'impôt. T u vois comme 
tout mène à l'économie, mon Rod. La compa­
gnie a d'ailleurs décidé qu'elle donnait 10 pour 
cent, de chaque poupée vendue, à Sahel-20OO. 
Pas bête... Et as-tu vu les thermomètres à matin ? 

— Non , la température est déjà assez « h o t » à 
Canadair... 

— Ils sont passés à 200 millions de dollars en 
deux jours, ça bouge vers le haut... ça bouge. Et 
tu vas voir, la poupée de Wolleca va devenir une 
vraie vedette de téléroman. C'est maintenant 
presque un jeu pour les gens. Ils ne s'occupent 
plus tellement de la mère Myriam, ils essaient de 
deviner ce que la poupée va dire. N'oublie pas 
qu'elle a 80 K de mémoire, 12 000 mots à peu 
près... elle n'a pas fini de placotcr. 

— O . K . M i k e , j ' appe l le mon cou r t i e r . . . 
thanks... Mais je dois te laisser... mon patron me 
crie après... 

— Et déprime pas trop. Rod... Comme dirait 
notre chroniqueur automobile, cette histoire-là, 
c'est pas un dérapage contrôlé mais un «cont rô-
lage d é r a p é » . . . tiens bien ton vo lan t , mon 
vieux... 

— Salut, « m o n meil leur»... et merci pour le 
tuyau... 

Si en Occident, h\ mémoire informatisée de 
Bichounette réveilla une vieille passion qui en 
réalité ne dormait jamais, celle du jeu, en Af r i ­
que noire, le ludiciel provoqua un autre genre de 
comportement. Avec l'apparition à l'écran de la 
poupée parlante, jusqu'au fond de la brousse sa-
hélicnnc, l'agitation que connaissait la bande du 
15c parallèle, se transforma en un phénomène 
tout aussi significatif. 

L'Afrique noire se mit à danser devant l'objet 
mystérieux qui tous les soirs s'animait dans les 
bras de la fille du village, parlant, pleurant, 
riant. L'inanimé avait pris vie, l' inerte poupée 
de caoutchouc était devenue soudain la manifes­
tation médiatique de l'au-delà. L'âme qui désor­
mais l'habitait, prenait force de pouvoir magi­
que ; la poupée se mua en fétiche, tel un talisman 
ancestral surgissant des profondeurs du temps, 
nouvel objet d'incantations dans la recherche du 
bonheur. 

Pour ces damnés de la terre de la steppe subsa-
harienne, les manifestations de défilés et de slo­
gans se changèrent en danses et les pancartes fi­
rent place aux masques et aux costumes. U n vent 
d'animisme souffla qui dépolitisa en un sens 

U 

tout le débat de Sahel-2000, laissant, loin derriè­
re les mémoires, gouvernements et revendica­
tions politiques; les médiatisés ne s'adressaient 
plus qu'aux forces naturelles de l'univers pour 
s'y métamorphoser, s'identifier à elles, toujours 
mus par cette poupée que maintenant les esprits 
habitaient. 

La poupée du téléviseur, boite médium du ma­
gique, relevait désormais du domaine des dieux 
et des rites. Le mariage du jeu et du sacré se con­
sommait lentement grâce au ludiciel du petit ro­
bot de Wolleca. 

L'électronique écrivait une nouvelle page de 
la mythologie. 

Ce que le téléspectateur occidental vivait était 
exactement semblable, mais il ne le savait pas, 
encroûté qu'il était dans sa civilisation. Il croyait 
maîtriser les dieux de l'électronique, de l'infor­
matique et de la robotique, il se pensait plus 
chrétien que païen, mais tous les soirs, la poupée 
informatisée lui impr imai t son message, en 
points d'écran, comme une maîtresse sublimina­
le, l'enchaînant de plus en plus, imperceptible­
ment, à son propre jeu. « L ' I l o m o occ identa l is » 
déifiait à sa manière, se paganisait, à son insu 
même. L'Afrique noire dansait devant la poupée 
animée, l'Occident jouait à la poupée informati­
sée. Bichounette avait sa vole bien en mains. 

Lorsqu'à Wolleca. en ce jour du 20 mai. Bi­
chounette supplia sa maman Myriam de lui don­
ner à boire, la juive éthiopienne qui l'entendait 
et la voyait pleurer sans savoir pourquoi, la pres­
sa très fort sur ses seins. Des gouttes de lait jailli­
rent des mamelons et coulèrent jusqu'aux lèvres 
de la poupée. La chaleur du liquide déclencha 
les senseurs labiaux du petit robot qui s'exclama 
devant la satisfaction que lui procurait le lait 
«materne l» : — merci-maman-je-t'aime-gros-tu-
sais... 

En Afrique, la danse devient plus frénétique, 
en Occident le jeu à la poupée se trouva des mil­
liers de preneurs de plus. La drogue médiatique 
faisait ses ravages et multipliait ses adeptes. Le 
rouge des colonnes thermométriques continua 
son ascension en s'élirant dans sa bulle de verre. 

Le 31 mai 

L. ie bulletin télévisé de 22 heures commença 
« c o l d » , c'est-à-dire sans les titres habituels, 
avec, immédiatement à l'écran, le commenta­
teur du journal. Celui-ci avait d'ailleurs son visa­
ge grave des grands soirs. À sa droite, dans la 
fenêtre électronique, une photo, celle d'un Noir . 

« Le chef de la délégation de Sahel-2000 au Ca­
nada, Mathieu Youndé, a été retrouvé sans vie 
en fin d'après-midi près de la base de plein air de 
Pohénégamook, dans le Bas-Saint-Laurent. 

« L e corps qui flottait à la surface de l'eau, 
dans la décharge du lac, du côté américain de la 
frontière, a été découvert par des enfants qui 
s'amusaient près de l'endroit. 

«Sc ion les premières constatations de la Sûre­
té du Québec, qui a d'abord été mandée sur les 
lieux, Mathieu Youndé dont la dépouille a été 
immédiatement transportée à l'hôpital de Saint-
Éleuthère, ne serait pas mort noyé, mais aurait  

I I 
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été victime d'une agression. U aurait été jeté a*, 
l'eau après avoir été vraisemblablement étran­
glé. : • 

« Le cou présentait des traces de strangulation. 
Il avait de plus la vertèbre cervicale brisée. Ce 
brutal attentat n'est pas sans rappeler celui du 
jeune Noi r dans le quartier gai de Montréal il y a 
deux semaines. 

«D'après les premiers témoignages des res* 
ponsables de la base, le Sénégalais Youndé, qui 
s'y reposait pour quelques jours, avait, sur l 'heu: -. 
re de midi, reçu la visite d'un homme désirant! 
lui remettre personnellement une grosse somme 
d'argent pour la campagne Sahel-2000. Tous 
deux étaient partis vers le village dans la voiture 
de l ' individu, une intermédiaire américaine de 
couleur grise. Ils ne sont jamais revenus. 

« Q u a n t à ce visiteur, un témoin a déclaré qu'i l 
avait une barbe grise, comme ses cheveux, qu'il 
semblait plutôt courtaud et qu'i l portait des ver­
res fumés. 

r . 

« Les premiers soupçons de la police se portent 
évidemment sur l'un des deux ex-mercenaires -
sud-africains, Eugene B.B. Whitelaw, alias Luis 
Ramirez, alias l 'Ours, qui se terrerait présente­
ment quelque part sur la Côte-Nord du Québec 
avec les CL-215 achetés à Canadair sous de faus­
ses représentations. D'ailleurs la voiture grise, 
louée tôt ce matin dans un garage de Baie-
Comeau, aurait été aperçue en fin d'après-midi à 
la sortie du traversier de Saint-Siméon en prove­
nance de Rivière-du-Loup. La Sûreté du Québec, 
aidée de la Gendarmerie royale du Canada et de 
Forces armées, poursuit toujours activement ses», 
recherches sur la Côte afin de retrouver les deux 
affreux et les avions-citernes. 

« D e leur côté, les autorités américaines ont 
demandé que le corps de la victime leur soit im-f. 
médiatement remis, parce qu'il a été retrouvé' 
sur le territoire de l'Etat du Maine. Des agents 
du FBI sont présentement en route vers Pohéné­
gamook et le corps sera probablement transpor­
té vers Augusta, capitale de l'État. 

«Dé jà de nombreuses réactions affluent du 
monde entier. Le Premier ministre du Canada, 
de sa maison d'été du lac Harrington dans la Ga-
tineau, s'est dit choqué et outré par autant de 
brutalité et de sauvagerie. Il déplore de plus la 
perte d'un grand fonctionnaire, fidèle serviteur 
de son pays et du Sahel. Selon lui , il faut tout 
faire en ce moment pour stopper ces forces oc­
cultes internationales qui agissent impunément, 
sur le sol canadien. Une prime de 200000$ est 
offerte par Ottawa à qui posséderait tout ind ice, 
ou renseignement pouvant mener à l'arrestation 
des bandits. Le Premier ministre québécois, pour 
sa part, s'est dit indigné par un tel attentat et 
déplore la perte d'un citoyen du monde dont la 
valeur n'avait d'égal que le grand rêve qu'i l 
s'acharnait à réaliser, celui de l'Aqueduc trans­
africain, sa solution continentale. 

a suivre 

i 

© Ottawa, Canada. 1991 — Éditions Pierre Tbscyrc 

http://semotr.es


O lu LA PRESSE, MONTREAL. MARDI 29 DECEMBRE 1992 

v o t r e 

HOROSCOPE 
OFFRES D'EMPLOI 
(Tous les postes annoncés sont ouverts 
également aux femmes et aux hommes) 

SERVICES PERSONNELS TRANSPORT ET VÉHICULES AUTOMOBILES -
? CAPRICORNE du 22 DÉCEMBRE au 20 JANVIER 350 EDUCATION. 

INSTRUCTION 

il Y a moins d'action qu'à l'accoutumée. Ne vous 
en faites pas, cela vous permettra de vous attar­
der a des details que vous avez negliges par man­
que de temps. En amour, vous avez trop tendan­
c e s decider pour l'autre. N'allez pas croire que 
l'autre -est toujours d'accord. Discutez avant de 
passer aux actes, ainsi vous serez au fait de la 
situation. Vous manquez d'énergie, prenez des 
vitamines. 

VERSEAU du 21 JANVIER au 19 FEVRIER 

Ce iôur. s'annonce particulièrement propice aux 
bofines relations avec de nouvelles connaissan­
ces, relations qui peuvent même vous avantager 
dïrcôte du travail. Les idées d'évasion et d'orga-
nisaion de voyages semblent vous intéresser 
grandement. Votre imagination et votre intui­
tion-spot fécondes et vous permettent de flairer 
les bonnes affaires. Mais on ne vit pas de la beau­
té bien que parfois on meurt pour elle. 

t ^ j f . POISSONS du 20 FÉVRIER au 20 MARS 

L'entourage se révèle a vos yeux plus important 
qu'a l'accoutumée. Vous tenterez d'élargir le 
cercle de vos relations. Vous êtes plus apte à im­
poser vos idées aux autres. Vous voulez établir 
des rapports francs, directs avec autrui. Vous 
vous sentirez plus sensible, plus romanesque. 
N'oubliez pas que l'équilibre entre la raison et les 
émotions ne s'acquiert pas en un jour. 

BELIER du 21 MARS au 20 AVRIL 

Cé$\ avec prestance que vous mettez en valeur 
votre personnalité. Les astres laissent entrevoir 
Un rhanque de patience flagrant de votre part 
v»S'a-vis des membres de votre famille. En vous 
montrant plus flexible et malleable, vous obtien­
driez positivement les faveurs que vous désirez. 
Veillez ne pas oublier d'assumer toutes vos res­
ponsabilités professionnelles et familiales. 

TAUREAU du 21 AVRIL au 20 MAI 

Avec un esprit logique et ingénieux, soutenu par 
des dispositions sages et pratiques vous appor­
terez de l'ordre dans vos conditions de vie socia­
le et professionnelle. Cependant, il peut y avoir 
certains événements inattendus susceptibles de 
nuire a votre ascension professionnelle. Par 
contre Jes contacts sociaux et les propositions 
amenantes seront nombreuses. 

* GEMEAUX du 21 MAI au 21 JUIN 

Vous ferez preuve d'un jugement sain et equita­
ble pour défendre a bon escient vos intimes. 
Vous jouirez d'un climat harmonieux favorisant 
vos tete-a-tete amoureux et vos soirées roman­
tiques.-Vous recevrez certains apports d'argent 
dus aux succès de votre travail. Vous ne recule­
rez, devant rien pour vous offrir du bon temps. 
Prudence et sagesse dans vos paris. 

è CANCER du 22 JUIN au 22 JUILLET 

Mettez de l'ordre dans vos idées pour faire avan­
cer la. realisation de vos projets les plus impor­
t a n t s ^ vous prenez les choses calmement et ne 
précipitez en rien les objectifs que vous vous 
êtes fixes, ce jour peut se reveler satisfaisant. 
Vous pourrez même établir de très bons con­
tacts avec votre milieu immédiat. 

LION du 23 JUILLET au 23 AOÛT 

Vous devrez renforcer vos contacts avec votre 
conjoint, vos collègues de travail afin de garder 
I harmonie parmi vous. N'agissez pas de façon 
impulsive et emotive. Vos idées sont tournées 
vers les plaisirs, les frivolités. Vous voulez sortir, 
vous divertir et cela peut créer des ennuis fami­
liaux. Reposez-vous, prenez les choses plus 
calmement, prenez le temps de réfléchir. 

VIERGE du 24 AOUT au 22 SEPTEMBRE 

Vous devrez agir avec prudence dans toute rati­
fication de contrat et auprès de vos relations 
d affaires. Les conditions de travail peuvent être 
plus' exigeantes ou déprimantes. Vous devrez 
donc 'agir avec plus de comprehension et de 
tolerance. Vous pourrez établir de très bons 
contacts humains surtout avec des personnes 
inconnues. 

m 3 3 - BALANCE du 23 SEPTEMBRE au 23 OCTOBRE 

il est [possible pour vous d'élargir sûrement le 
cercle de vos relations et de maintenir de très 
bons rapports, francs et solides, avec vos amis, 
vos frères et vos soeurs. Vous montrerez beau­
coup d'énergie, de force et de vitalité. Vous pou­
vez vous adonner a des loisirs, pratiquer des 
sports et ainsi améliorer votre état physique. 

SCORPION du 24 OCTOBRE au 22 NOVEMBRE 

K jôus sentez plein d'énergie et de dynamis-
nw^T-vous savez agir avec prudence, tolerance 
et calme, vous pourrez aisément régler les pro­
blèmes rencontres dans votre travail comme 
dans'votre vie privée. Soyez plus réaliste et agis­
sez de façon concrete face aux problèmes a solu­
tionner. Profitez de votre plus grande force 
oV.energie pour pratiquer des sports, faire de 
i)exerctce. 

5 SAGITTAIRE du 23 NOVEMBRE au 21 DÉCEMBRE 

350 ÉDUCATION. 
INSTRUCTION 

420 ACTIVITÉS 
SOCIALES 

î SUPER RÉVEILLON* 
DU JOUR DE LAN 
jeudi soir 31 déc. 

. Muslquo, danco 
. Ballons. scrponUns 
. Ttrago do cadeaux 

Moilouro ambiance do 
l'année 

Excellent buffet froid Inclus 

u m n i i i s à m m u t i 

La Divergence 
|5141. St-Danitgg Laurier 

Message: 273-8752 
•Ouvert le vendredi 1er 
et le samed» 2 janvier. 

I N T E R N A T I O N A L E 
DE LA M O D E ET DU D E S I G N 

MONTREAL TORONTO CHICAGO TAMPA 

C A S E P O S T A L E 55, M A R T D, 36 D A W S O N 
P L A C E B O N A V E N T U R E , M O N T R É A L , Q C H 5 A 1 A 3 

R E A L I S E Z V O S R Ê V E S ! 
Faites carrière en: 

. AMÉNAGEMENT D'INTÉRIEURS (900.67 - AEC) 

. MISE EN MARCHÉ DE LA MODE 0 0 0 . 7 1 • A E O 

. DESSIN DE LA MODE 0 0 0 . 7 2 • A E O 

Obtenez votre diplôme en moins de 12 mois. S 
loi Prêts et bourses - Aide au placement 
|2 Programme SPRINT 

SUPER REVEILLON 
jeudi 31 décembre a 19 h. Pour 
oens veuls désirant bien commen­
cer l'année. Int. Mkhel 355-4288. 

440 ESCORTES. 
RENCONTRES. ETC. 

4 BESOIN DE RELAXATION 
PAMELA 9230493 

A B C "ESCORTES" 24HRES 
Special ? hres. 767-2477 
ADORABLE CATHERINE 

très belle, sensuelle, charmante, 
l'offre toutes tes fontoisies. Je te 
visite en un rien de temps 

Pogette 854-054S 

Al plusieurs hôtesses: Asiatiques, 
européennes, noires, espagnoles 
et outres. Beoute oorontle. 125Sh 
386-4874. Hotel, motel, domicile. 

ALLO! JEUNE BEACH BOYS 
Super se«es.— 18-?8.~.~..523-085O 

PROU 

ANNIE DORCEL Viens te détendre 
13 a 23h. Mtl Est, 949-4775 

ANNIE POUR VOUS 
522-4750 

Peel 

BEAU mole pour hommes. 
Massage complet. 525-2086. 

A C A D E M I E 0 . 0 tt-nn 

j u l i e n , , , 843-3460 
2015, nie Drunmond «800 Montréal, Qc H8G1W7I 

Les cours débutent le 1 e r Février 1993 

BEAU GARÇON, BEAU PHYSIQUE 
Sportif, 522-4161 

BELLE blonde. Propreté. 
Sot.sfoction. 251-9662 

BELLE DOMINATRICE 
526-5099 
CAROLE 
723-6596 

ASSISTEES SOCIAUX 
CHOMEURS(EUSES) 

Grâce à S P R I N T , r e c e v e z 
9 0 % de vos r e v e n u s d'tmplo 
de 1 9 9 1 tout en a c q u é r a n t 
une s p é c i a l i t é de p o i n t e 
of f rant de bons débouchés 
sur le m a r c h é du t r a v a i l . 

Admissibles aux 
-prestataires de 

I'assuran ce-chômage 

•PROGRAMMEUR! EUSE)-ANALYSTE 
(CEC «ÎCS:; 3-.'till l i a . 8 

I-MICR0-0RD1HATEUR GÊNERAI 
(Ci C 247 50) fls'ii 41 SIM. 

•TECHNIQUES B U R E A U T I Q U E S 
(CEC 41212) :U:K44 l ia . 

L'INFORMATIQUE C'EST L'AVENIR , 
IlLY'A DE L'EMPLOI DANS CE DOMAINE I 

A P P E L E Z M A I N T E N A N T 
P O U R V O U S I N S C R I R E 

C O L L È G E 
D'INFORMATIQUE MARSAN 

_ 842-8643 

COMPTABILITE PRATIQUE' 
TENUE DE LIVRES 

Monuelle et informatisée 
A votre propre vitesse 

Instructeurs: compîobles oorees 
Cours d'introduction GRATUIT 

Placement GRATUIT 
Prochains cours: 6-7-9 janvier 

ECOiE COMMERCIALE LONDRES 
733 5217 7338261 
Etablie 1970 Permis CP0167 

Metro Snowdon 
GARANTIE A VIE! 

CAROLINE 
278-7641 

CULTURISTE disponible pour 
mossoge ou escorte. Nick 725-4557 

440 ESCORTES, 
RENCONTRES, ETC. 

DETENTE TOTALE POUR 
Vous monsieur. Tom, 954-1131 

GAEL, MASSEUR SPORTIF  
842-7585  

JACQUELINE TE REÇOIT 
987-1894  

JEUNE FEMME DE CLASSE 

O r 
r homme d'affaires 
exclusivement. 946 0076 

JOLIE femme mature, sexèe et 
sensuelle. Michelle, 593-4797. 

JOLIES HOTESSES 
353-9119 OU 493-9102 

(18-45 ons). Spec loi pour 2 h et plus. 
JULIE 

385 1 547 
LiLlA te reçoit 955-8Ô37 reo 

Joveux Noel et Bonne Année 
MANON TE REÇOIT 

499-0962 
MARISA Scandinaves. 

Mtl Nord 371-3926 
BMW VOLVO MERCEDEZ 

Auto Mark) 951-7884 
MONO A Cl vie LX 88, out., bas 
mllloae. Honda de Bouchcrville 
449-5050.  
HONDA Civic LX 69. out" 
Honda de Boucherville 449-5050. 
H O N D A Clvk 84, out., pas de 
rouille, A- l , 1 997 S. 967-4448. 
HOMO A Clvk 85, GL, 4 portes, 
mon., 2 250 S L.C. Aulo 945-1349 
HONDA Clvlc 87, excellente con­
dition, 46 000 km, 4200 S, 963-2942. 
HONDA Prelude 89.4 WS. egulpee, 
61 000km, 10 SOOi 669-8790. 
HONDA Prélude. 84, freins neufs, 
très propre, 2 800 S. 494-6330. 
HONDA Prelude Edition Special 86, 
5 vit., pas rouille, 5 250 S 469-3432. 

AUTQBAINES AUTOBAINES 
DMUf r» A HID CP I MONOA CIVIC o x , 4 portes. 1res DIYIYI VAPIDLI» I propre,bleue,S200V335 561$soir 

Est le plus Important c o n ç u s - 1 ? S S V 
sionnaire BMW au Canada. 
Découvrez notre Importante 
collection de BMW d'occasion: 
modèles 325 à 750Uf de 5000$ 
3 50,000$. 
Venez les admirer au: 

4090 JE AN-TALON 0. 
7317871 

C'EST 

BMW CANBEC 

MASSAGE de detente o prix 
roisonnoble. Des 11 h. 276-1441 

NADIA 
596-0348 
NICOLE 

Pour hommes distingues. 493-9983 
NOUVEAU! SALON DE SADE 

7 7 lours, de 10h o 22h 
463-4604 

^v, 325, out., cuir, équipe 
*88, 735, nouveou modèle, o voir! I HYUNDAI Excel GLS 88,5 vit., 
'85. 325, out., Impeccoble, 6750 S | 113 000km, A-l , 2 500S. 665-6552. 
'82, 528. out. bos km, à voir! 
86 Soab, 9000 turbo, 6 voir! 
Mer cedex 3O0E, '87, (2), A-l 
Volvo 1984, 1986, 1987, 1990 
Prix d'ouboine. Echange. Auto 
Originale, 7 iours. 9h-71h. 433-7595. 

RENCONTRE OCCASIONNELLE 
729-7217 

SUPER entree gratuite, 2 pour 1, 
viens faire ton tour! 662-1321 
TOUT DOUCEMENT viens reloxer 

ovec la sensuelle Sondv. 
Un special des Fêtes pour toi!  

955-1658  
TU TE SENS SEUL* 

Viens te divertir avec Corollne. 
Bienvenue 30 ons •, 591-4542 

VANESSA TE REÇOIT 

B M W 3251 1990. 4 portes, 57 000 
km, comme neuve, pneus neufs, 
telephone celluloire inclus, 218005. 

Jour 442-2185, soir 928-2706 
B M W 3251 1991. 4 portes, outom., 
40,000 km. 522,900 nêg. Impecco­
ble. 733-6993. 

MONDIAL 

BMW 525190 outom. bleugris cuir, 
31,000 km. Impeccoble. 733-6993. 

MONDIAL 

598 0928 
BMW 

VENEZ nous choisir sur photo et 
video, et oppelez-nous. 663-1337 

445 

9 1 3251 noire, 5 vit. 21,995$ 
91 318iS btonche. A voir! 17,9955 
90 525i noire cuir noir 28,9955 
90 525i argent. Speciol! 25,995$ 

- 90 3251S, cuir, air, bog, etc. 18,995$ 
CTiipinÇ I 8 9 375i, 4 portes, 69 000 km 15,450$ 

mZiayizî I 89 750.L Vraie Aubaine! 32,900$ 
DE MASSAGE I 88 73Si 5 vit. Impeccable! 22,9005 

87 3251 Superbe aubaine! 8,995$ 
JOYEUSES FETES! 953-1465 

AGENCE DORION, 3 hôtesses lour. 
296 Horwood kxal 4, 455-7324 

AGENCE LES COURTISANES 
900 Sf-Hélène, Longueuil, 670-6393 

450 DIVERS 

4 

F E M M E A D O P T É E , née le 12 
février 1947, à Mtl, recherche 
mere biologique ou famille. Adop­
tee par Américains par l'entremise 
de lo Creche de Youville, moi 1947. 
Contactez Cathy. 3100 Hunter Rd, 
Pt lauderdoie. Floride. 33331. 

TRANSPORT ET VI >inm ULES AUTOMOBILES 

Liquidation d'Autos Montréal 

BONNEVILLE SSE, 1990. Wane, Int. 
cuir gris, toit ouvrant, deverroull-1 
loge a al stance, 55 000 km, tout 
cauipee. Fortes une offre. Guy jour 
(514) 449-4923, soir (514) 448-4630 
CADILLAC de ville 88, gris pale, 
tout eauipe, 4 portes, 31 000 milles, 
comme neuf, 13 500 $ négociable. 
Marcel: 946-6205  
CADILLAC Brougham d'Elégance 
1988. blanche, vrai bijou, 
12 000 S. 725-6436  
CADILLAC Fleetwood, 85, F WD, 
super propre, 87 000km, 4 995 S. 

Auto Mark), 951-7864 
CAMARO 85.6 out., tort en T. bi|ou, 
2799 S M N S Auto 983-6170 

A U T O B A I N E S 

HYUNDAI Excel 87 bien entrete-
nue, 2 000 5, Kathleen 523-8456 
HYUNDAI Pony 1986, out., GLX, 
95 000 km, sons rouille, très propre, 
1350 $. 342-5128. 
HYUNDAI 85 out., bas ml., méco-
nique A-1, 850$. 278-7596 
INFINITI Q45 1991. noire/cuir gris, 
impeccoble! 953-1465 

Liquidation d'Autos Montréal 
JAGUAR XJS convertible 1990, 
vert foret. Remarquable!! 953-1465 

liquidation d'Autos Montréal 
JEEP YJ 1989. 6 cyl.. noire, 62 000 
km, très propre, 9500 $, 358-4806. 
JEEP 90, Wogoneer Ltd, tout 
équipe, out. - olr - ABS, 15 900 $. 
Bloinville Toyoto 435-3685. 
JETTA couleur or, 1987. out., 
85 000 km, 4200 $, 526-8011. 
JETTA diesel 1986, 140 000 km, 
chorcool. condition impeccoble, 4 
roues d'hiver, 2 850 $. Bur.: 
371-8330, resj 377-3000. 
JETTA GLI, 84, 105 000km, mogs, 
oucune rouille, porforte condition, 
freins neufs, 2 500 $. 923-8662. 
JETTA 1988. diesel, 5 vit., 
tort ouvront, 115 000km, très 
propre portout. 5 900 S, 737-6548. 
JETTA 85, 4 portes, mon.. 109 000 
km, 2 595 $ pos rouille, 947-7676 
JETTA 86, diesel, out.. 117 000 km, 
A-1, Impeccoble, 3 250 5, 446 8612. 
LEXUS 91, 30 OOOkm, Impeccable! 
Tout équipée, telephone et CO. 

44 250 $, 744 6806. 

LINCOLN Marti 11 LSC 19 
Aubaine 14 995 S. 953-1465 

Liquidation d'Autos Montréal 
LINCOLN Town Cor, 88, bas 
milloge, impeccoble. special. 
Lecloir Auto 376-2630.  
LUMINA 91, 4 portes, air. 6 cyl., 
20 OOOkm. Leclair Auto 376-2630. 

AUTOS À VENDRE 
Pour les fins de cette rubrique. La Presse désire 
aviser ses annonceurs de la teneur des normes 
qu'elle applique quant au contenu des annonces 

publiées dans cette rubrique. Tout vendeur 
représentant un concessionnaire, ou un 

marchand d automobiles qui publie en son nom 
personnel une annonce visant la vente 

d'automobiles est requis do s'identifier comme 
agent vendeur ou membre d'une association. De 

même, tout concessionnaire ou marchand 
d'automobiles qui publie une annonce visant la 
vente d'automobiles doit mentionner sa raison 

sociale ou sa dénomination sociale. L'annonceur 
qui agit pour le compte d'un concessionnaire ou 
d'un marchand d'automobiles ne peut employer 
dans le cadre d'une annonce les mentions « seul 
propriétaire >. « propriétaire original » ou « premier 

propriétaire» de façon à laisser croire à toute 
personne que le propriétaire n'est pas un 

commerçant quand il en est un de fait. 

Les lecteurs sont invités à signaler toute 
dérogation à ces normes en écrivant à La Presse 

ou au: 
Bureau d'Éthique Commerciale de Montréal Inc. 

(Better Business Bureau of Montreal Inc.) 
2055. rue Peel, bureau 460 
Montreal (Québec) H3A 1V4 
Téléphone : (514) 286-9281 

y-

MI • 

1. 

RENAULT Encore GS 1985, con-
dition A-l • • . 2 000 $. 254-1828 
RENAULT Encore 84 bonne me-
conique, 950 $. 494-6520.  
RENAULT Médaillon 68, 4 portes, 
5 vitesses, 50 000 km, aubaine. 
Bloinville Toyota 435-3685. 
RENAULT 5 1986. GT Sport, noir, 
très propre, bas kilometroge. 
Bloinville Toyoto 435-3685. 
SAAB 900 Turbo Cobrlolet 1987, 5 
vit., cuir, etc 53 000 km, 15 995$. 

953-1465 

Liquidation d'Autos Montréal 
SHADOW 1989, olr climatise, aut., 
balance de gorontie, 7 ans 115 000 
km. 4 8 50 S. 963-3328 ou 936-1522 
SHADOW 89,5 vit., 2.51,60 000 km, 
A-1, vente rapide, 4 500 $. 271 -1871. 
SUBARU GL 1986. 4X4. air. Pein­
ture neuve. 3 500 $. 343-9601. 
SUZUKI Sidekick 92, JA conver­
tible, blonc. Comme neuve. 12,000 
km. $9,900. 733-6993. 

MONDIAL 
TOPAZ L '90, 

teprl 
banque. 5 950 $. BOA 662-3131. 
4 portes, out. Gorontie. Reprise 

TOPAZ 87, mon., 107 000 km, 
propre, air, 1950 $, 640-9313. 

CAVALIER 1985, mon., 122 000 km, | M A T N A M V A 1090 ™ . r - ^ n  1 600 $ 973-3542 I M A Z D A M X 6 ••8V. noire, mon. 

$ WORDPERFECT, LOTUS 
Cours prive personnalise. 383-3429. 511 CAMIONS 

FOURGONNETTES 

PAYEZ VOTRE 
JjJK ANNONCE avec 

A 5T-Eustoche, choix 150 cornions 
usoges. Goroge Belisle, 623-2324 
ÂEROSTAR XLT allonge 90, eaui-
pe, 53000km. M.G.B Auto 471-2610 

285 -7111 

AEROSTAR 89 74000km tout eaui­
pe très bonne condition, 658-4184 
CHEVROLET Suburban 1986,4x4, 
3 sieges. 10 passagers, impecco­
ble. 6950 S, Jef Auto 6290626. 
FORD pkk up 1975, avec boite, 6 
cyl.. en bon état, 650 $. 729-0576 
FORD Aerostor XLT 1988, 6 Cyl., 
7 passager s, 76 OOOkm, imoeccoble 
partout, 8200 S. 737-6548. 

, 0 0 =  
IÇjjjï SERVICES PERSONNELS 

FORD Aerostor 1990, fcddie Bauer, 
121 OOOkm, tout équipe. 7 passa­
gers, allongée, balance de gorontie 
iusqu'o 160 OOOkm, très proore, 
U 400 S. 686 0059 ou 330-7769. 
FORD Ronger 86, pick-up, diesel, 
5 vit. 7 950 $ 667-0556 

406 UCNES DE 
RENCONTRES 

(514) (418) (819) 

1-976-2274 
Liste avec No tel ou boite vocale: 
d'hommes, femmes, couples 
gai(eh Pour rencontres de toutes 
sortes. 

1976-6725 
Conversation intime 

En prive un-a-un 
105 appel, 24 74 

LAISSE MA VOIX CARESSER 
TES FANTASMES .. 

Contact directe Français Anglois 
Portout au Quebec et en Ontario 

(514 - 418 • 613 - 819) 
1 - 9 7 6 - 2 0 0 1 

51 la ' 1 min. 5 min. minimum 
18 ans et • 

410 ASTROLOGIE. 
OCCULTISME 

ANALYSE personnelle, medium 
coites et tarots. Louise 933-9790 

410 ASTROLOGIE. 
OCCULTISME 

FORD 1990. F ISO. pkk up 1 ? 
tonne, cabine 0!longée, 40 OOOkm, 
air climatise, balance de gorontie, 
10 695 $. 686-0059, 330-7769. 

ANNA astrologue africaine, tarot, 
coquillages, protections, 727-5281. 
FRANCOIS vovont repute, voyai-
ce directe, tor ot, conseils. 843-9753 

FORD 90 Ronoer, 6 Cylindres, air 
climatise, beaucoup d'options. 
7 9005. Bloinville Toyota 435-3665. 
GMC Tracker 89 SLE, 4»4conver­
tible. 6 4995. 983-6170 M N S Auto 

444 MASSOTHERAPIE 

CHINOIS. Shiatsu. Européen, 
sauna. 3 ave Cornwall, 736-7917. 

GMC 1991 Sierra SL, 2500 Club 
Cob, out. overdrive, V-8, dittèren 
tiel borre, etc. Echange occepte, 
1? 500 S. Bloinville Toyota 435-3635. 
JEEP Sahara 90. 29 000 km, 5 vit, 
10 700 5 Munroe Auto 466-6337 

MASSAGE EUROPEEN 
2045 Bishop *5. 849-6404 

NOUVEAU concept; sueoois, ca­
lifornien. Table d'eau. 523-7375 

JEEP Y J islonder 89,6 cvl, ? torts, 
66 000 km. tout original, 
impeccable. 10 400 S. 737-6543 

STUDIO K Vossolheropie. 2075. de 
la Montagne, ste 30. 643-7374 

JEEP 1984 Cherokee Chief, out., 
6CvL équipe, sons rouille, 3900S. 
342-5123. 

419 BILLETS 
DE SPECTACLE 

JEEP 90, Wogoneer Ltd, tout 
équipe, out. - air • ABS, 15 900 $. 
Bloinville Toyota 435-3685. 

BILLETS de hockev des Canod<ens 
disponibles. 10 a 17h: 271-4354 

MAZDA B 2200, 86, mon., boite 
courte. 2 250 5. L.C. Auto 945-1349. 
MAZDA B2O02 SE, 88. 86 OOOkm, 
4 000 5 ncgocioblc. 632-7566. 

511 CAMIONS. 
FOURGONNETTES 

CAVALIER 91,4 portes, 20 OOOkm, 
otr. Leclair Auto 376-2630. 
CENTURY Ltd, 90, blanche, 6 cyl., I aubaine" 10" 800 $,'733-6993 
olr. Leclair Auto 376-2630. 

Air. 93 000 km. 6 300 $. 66J-3982. 
M A Z D A MX-6 GT turbo, 1989", 
rouge, 69 000 km. Impeccable, 

TOYOTA Camry LE 92, 4 portes, 
cut.. V6. tout équipé, 15 000 km, 
18 900 $ Contoct Auto 

594-4848, 652-6933 

MONDIAL 

TOYOTA Comry 1987, 5 vit., état 
neuf, rodio om-fm cassettes, 90 000 
km, 5 800 $. 497-0251. 

MAZDA B2O02. King Cob •, 89, 5 
vit., boite de fond. Speciol. 
Leclair Auto 376-2630. 

CHEVROLET Cavalier 86,4 portes, 
out., traction avant, moteur 2.0 II, 
119 000 km, excellente condition, 
2 500 S négociable. 677-6712 

SAFARI 89, 7 passagers, tout 
équipée, Lecloir Auto 376-2630. 

MAZDA MX6, turbo, 89, blanche, 
7 995 $. Auto Mario, 951-7884 
MAZDA Protege '90, blanche, 
comme neuve. 66 000 km, 4 portes, 
7995 S . 1992 Mazda Protege. 

TOYOTA Comry 64 out. Al , 2950$, 
108 000 km, 587-5554, 446-8612. 
TOYOTA Comry 92 LE, V-6, aut. 
tout équipe, air, tort elect. Mogs, 
gorontie prolongée kilométrooe 
illimité 

SUZUKI Samurai JX 1987, 
92 000 km, rodio K7, très bon état 
general, 3500 $. 931-0019 

CHEVROLET Lumina Euro '91, 4 
K S & é C y L , 5.3

K°2? *T?iJffi! I n w r w ; garantie du fobr'icant.Tf IBLAINY1LLE TOYOTA 435-3685 
guipée. Un vrol bijou. Aubaine 1000 km. 373-8380. 377-5630 1 

10 900 $. 443-1317 âpres 15h30 

TOYOTA Four Runner. 85. 5 vtt., 
condition A-l , 6 300 $, 485-3498. 
TOYOTA 87 Cargo Von 7 passa­
gers. 4x4, air climatise 

BLA1NV1LLE TOYOTA 435-3685 
TRACKER SLE "91 

Convertible, blonc, équipe. Reprise 
banque. 10 500 $. BOA 662-3131. 

550 AUTOS 
A VENDRE 

ACURA Integra GS 1990. rouge, $ 
vit., 4 portes, tout équipée, orr, 
ailerons, 8 pneus, 93 500 km, 
immoculec, 10 900 $. 288-3647, soir 
437-3737. 

CHEVROLET Novo 87, 4 portes, 
out, 167 000 km sur grande route, 
mécanique et cor os série A- l , 
2 600 $. 737-6548  

CHEVROLET Sprint 88, 4 portes, 
out., 95 000 km, tout original, très 
propre, 3300 $. 342-5128. 
CHRYSLER Dynasty LE *91, tout 
équipée, blonc he. très très propre, 
9 650 S. Auto Mario, 951-7884 
CHRYSLER Frth Avenue 1986 tout 
équipée, très propre, 4 800 $ 
négociable, 729-1682  
CORSICA 90 LTZ, 6 cyl., blanc, 
Honda de Boucherville, 449-5050. 
CORVETTE 76 L46, out., aubaine 
5 800 $. 629-0626. Jeff Auto. 

CORVETTE 85. 9950 $ 
Nouveau modèle, "Krt Green 
*ood", 66 000 kin, out., oir, aubaine 

MAZDA Protegee 90,4 portes out, 
6 500 5. Munroe Aulo 466-6637 
MAZDA 1990,323 LX, 5 vit.. Alpine, 
Pirelli neufs, 6 600 5. 737-6548. 
MAZDA 323 89, out., 2 portes, 49 
000 km, M.G.B. Auto 471-2610 
MAZDA 626,87, aut., propre, 
128 000 km, 4 200 i, 682-6941. 

TOYOTA Celico GTS 91,23000 km, 
A-1,145005.466-6637 Munroe Auto 

TOYOTA Cellca 81, carrosserie* 
moteur A-l , torUcrulse, mogs*4 
roues d'hiver, 1500 S , 649-6148 
TOYOTA Corolla familloie 88 aut., 
impeccoble, oarontie, 5 995 $, 
591-8611 Auto Change Ltée 

MERCEDES Benx 190e, 2.6. 1990. , 
noirenoir cuir, 34 000 km, 733-6993 I Marier Autos. 644-2409, 7 iours. 

TOYOTA Corolla GTS 87, orlgino 
le, garantie, aubaine. 5400 S , 

MONDIAL 
MERCEDES Benz 82, 300 TD, 
noir ton. 140,000 km. Impeccable. 
733-6993. 

TOYOTA Corolla 1989, 5 vit., 
impeccoble, gorontie 1 on, 6 9005. 
455-1717 

MONDIAL 
MERCEDES 300E 1986, out., cuir, 
etc 84 000 km. 18 995 $. 953-1465 

Liquidation d'Autos Montréal 
MERCEDES 560 SEL. 91,74 OOOkm, 

TOYOTA Corolla 92, LSX, out. 
18 000 km, échange occepte 

BLAINVILLE TOYOTA 435-3685 
TOYOTA Tercel *84, 106 000 km, 
out., 4 portes, 1850 $, 951-4073. 
TOYOTA Tercel '87, DX, coupe 
5 vit., propre, 3 600 5. 594-0309 

ACURA Legend V-6 L, 89. 75 000 
km, mon., 5 vit., Gold, gorontie 
prolongée 5 ons, très propre, prix 
socrifice 14000 S. iour 819-474-4444. 
soir 819 478-5266. 

ACURA VIGOR 92 
Aut. Air. Tout équipée. 30 000 km. 
Pri* d'oubvainc! 7|Ours, 9 o 71 lu 
Auto Originale 433-7595 
AUDI 5000 S stcrt'onwogon "54, out. 
1 500 $. 722-4263. 

ouvert 7 jours 9tv2lft. Auto Orl- speciol. Lecloir Auto 376-2630. 
ginole 433-7595 I MERCURY Sable 87, air, 6 cyl., 
DODGE Aries 84, 2.2 litres, 4 Hondo de Boucherville, 449-5050.  
portes, 165 000 km, bon état de MERCURY Topa: L 87, 5 vit. olr, 
marche, 700 $. 355-4188. I 1499 $ M N S Auto 963-6170 

^0OGE-,2î ,1.nl ,'H'0ï?
ndue

 MERCURY Topa: 87,5 vit, équipe, l îSJVfSSSS 
pieces, 350 S. 769-9411 | b^en chaussée, mécanique A-1. i ? 900 $. 497-0251. 
DODGE Shadow 87, 84 000 km 

TOYOTA Tercel 82,92 000 km, très 
bon état, 1 100 $. 354-3780. 
TOYOTA Tercel 85, fomiliolc, 4x4, 
5 vit., sons rouille, très propre. 
3200 $, 737-6548. 
TOYOTA Tercel 88, hatchback, 
out., A- l , 4 650 $. 973-3917. 
TOYOTA Tercel 88, 94 OOOkm, 
3 700 $. Mario Auto, 951-7884 
TRACER '87. mon. Noire. Très 
propre. 2 275 5. 663-1410. 
VOLKS Golf 86 out., biiou, 2 999$ 
M N S Auto 983-6170 
VOLKS Jetto GL 86, turbo diesel, 
Oir, 3 499 $ 983-6170 M N S Auto 
VOLKS Jctta 1989, mon., très 
propre, balance de garantie 5 ons 
Illimité, 963-3328, 936-1527. 
VOLKS Jetta 87 diesel, biiou, 
3 999 $. M N S Auto 983-6170 
VOLKS jetto 89. turbo, diesel, 
6 000 $ négociable, 842-8186 
VOLKS Westfalia '87, out., 95 000 
km, rodio amlm codé, très très 
propre, 17 200 S. Soir 581-5918 
VOLKS 66. bon état, moteur d'o­
rigine, 92 000 mi., 6 5005. 672-4130. 

VOLVO BMW MERCEDEZ 
^6, /4U et 760 out. et 5 vit. 
'84.740,wogon. 760 '86 turbo wagon 
BMW '84 a "90, 735, 535, 325 
Mercedcz *87, 300E, nouveau 
Prix d'aubaine. Echange. Auto 
Originale, 7 iours, 9h-21h. 433-7595. 
VOLVO 760 OLE, 83, 143 000 km, 
tout équipée, 3 500 $, 653-9441. 
VOLVO 960 SE 1992. vert fonce-
beige cuir, out.. 17,000km, impec­
cable. 733-6993. 

MONDIAL 
WOODLAND TOYOTA 

Corolla 93 neuve 

248$ sur 4 8 mois 
Solution Toyoto 

Demande: details a 
M. Amyot, 761-3444 

sujet a approbation de credit 
WOODLAND TOYOTA 

Tercel 93 neuve 

198$ sur 48 mois 
Solution Toyota 

Demandez details a 
M. Amyot, 761-3444 

sujet a approbation de credit 

575 ACHAT. VENTE, 
LOCATION, ECHANGE 

ACHAT D'AUTOS, pour ferraille 
ou route. 7 iours. 386-3399 
—ACHETONS AUTOS S4 Ô f l 
7 K»urs. M. KAMEL: 949-0444 Mtl 

prêt hiver, 2 450 5 955-3878  
oororrhe 04.S4, négociable, 274-S95J MONTE CARLO 83, toit ouvront, 
D O O G E Shadow 89 99 OOOkm, 5 305.4 barils, 1200 $, 261-8080  
vit., A - l , gorontie. 3500$, 623-3532 NISSAN Micro '88. ? portes, 5 vit., 

69 000 km, A- l . 2 750 S. 952-0551 

TOYOTA Tercel familiale SR-5 
1986, 4x4, 5 vit., 95 000 km, 
impeccable. 3700 $, 342-7040. 

TOYOTA Tercel familloie 1986, 5 
vit., état neuf 105 000 km, rodio 

ttes. condition A- l , 

TOYOTA Tèrcel 81. propre, 
116 OOOkm, 750 $. 852-5341. 

580 ENTRETIEN ET 
REPARATIONS 

DIFFERENTIELS, transmissions • 
manuelles reconstruits, installons, i 
Joron Auto 7144 Popineou, 572-777 > 

DYNASTIE LE *92 
Eauipee complet. Garantie. Repri­
se banque. 12 950 $. BOA 662-3131. 
DYNASTY 91.6 cyl.. 7 115 OOOkm, 

AUDI 5000 Turbo, 87 tout équipée, 
moteur, turbo, renoldisseur a 
l'huile et turbo, radiateur, freins, I J&TiinVk.^î^Â™ 
volant reconditfonnes, corfosseri^ 0 > r - L e c l 0 , r A u t o 376-2630.  
et int. comme neuf. Toit ouvrant. I EAGLE Premier 88, L x , out. 6 cvl., 
10 000 $ a discuter. 514-887-2185 I Hondo de Boucherville, 449-5050. 

ESCORT '86, 5 vit.. 800 $. Olds 

NISSAN Micro 87. toutes pieces, 
939-5693.  

NISSAN Micro 90, 5 vit. excellent, 
rouge, 2 portes, 4 500 $. 353-9987 
NISSAN Sentra 87, mon., antirouil­
le, 90 OOOkm, 3 600 $. 355-0068. 

LOISIRS ET 
VÉHICULES RÉCRÉATIFS 

t 
t 

BMW 3?5ix 1989, 4 portes, rouge, E S E K V S i * 11Sont « o S E l N I S S A N
 S c n t r a 8 7 ' 4 P 0 * 6 5 ' 5 . v l f « 

4 roues motrices. ABS, 4 pneus S £ B 8 ' Sfe 0 0 0 * ' 5 8 9 , 7 8 4 5 2 500 $ Munroe Auto 466-6837 
ESCORT sport 1987, 5 vit., 
111 000km. très propre, sons 
rouille, 1 900 $, 342-7040 

606 ARTICLES 
DE SPORT 

d'hiver neufs, air, toit, vitres, tout 
équipée, IMPECCABLE, 71 500 $ 
pas de TPS. 591-5951. 494-1647. 

M O T S C R O I S IvS 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 

ESCORT 1985. Aut, toit ouvront. 
Servo direction. 108 000 km. Sons 
rouille. 1400 $. 342-5128.  
ESCORT 86, 150 000 km, 950 $ 
discutable. 499-9315.  
FIERO SE 84. out., 92 000 km, 
2200 5. 939-5693.  
FIREFLY Turbo 90. rouge. 40 000 
km, tort ouvront, 5 800 $. 6Ô8-6322. 

NISSAN 300ZX. 90. bleu marin" 
bleu clu'rr. Autom. Tout équipe. 
52,000 km. 733-6993. 

TABLES de billard et outres jeux. 
I Visitez notre grande salle de 
montre. Poloson Billard, 631-1069 

MONDIAL 
OLDS Cutlass Gero Brougham 86, 
out cauipee avec air, 9u OOOkm, 

3 400 $. 648-9072. 
OLDS 87, familiale 87 cruiser, très 
propre. 4 150$. 622-9066. 

vjous'-pouvez commettre des erreurs a cause de 
vptre empressement trop zele ou d'actes impul­
sas et intempestifs de votre part. Sachez 
montrer plus de calme et de tolerance dans les 
rapports avec autrui. Les amis se révèlent plus 
importants que votre famille et ceci peut occa­
sionner, des soucis et des complications, mais 
r|en de' grave. Au travail, vous devrez éviter les 
conflits avec vos amis. 

REPONSE A VOS 
QUESTIONS 

• i Je suis née le 27 mars 1940 a 10h05 à Mont­
real. Quel ascendant et quel avenir ai-Je? 

• I Soleil natal en Bélier, ascendant en Cancer et 
Lune en toute fin du Scorpion. Mais on dénote 
ur}t» très forte concentration de planètes en 
Bélier et Taureau; Mercure, Soleil, Jupiter, 
SÎrurne. Venus et Mars. C'est beaucoup. Toute 
i.i• Valeur printaniere de spontanéité, de fraî­
cheur, de courage et de témérité, d'entêté-
mwiLaussi, de combativité, de sensualité et du 

Stfe vivre. Temperament batailleur, faisant 
à*ux difficultés, généreuse et possessive, ne 

se laissant jamais abattre. On denote une santé 
peu robuste pourtant souvent contrariée par 
toutes sortes d'événements et difficultés qui 
vous auront permis de vous rendre très comba­
tive, parfois autoritaire et influençable, devant 
toujours faire face a toutes les situations. C'est 
un$z vaste et profonde intuition, une bonne 
analyse des causes et effets de toutes choses, 
urf}uste jugement dans les circonstances qui 
voué auront premis aussi de passer a travers. 
Peut-être avez-vous tendance a trop vous occu-
perdes autres, au detriment de vous-même, 
vous ' retrouvant épuisée lorsque vous vous 
retrouvez avec vos propres besoins. Mais vous 
nè sauriez vivre sans action, sans participer a la 
vie. sachant stimuler les autres et de ne pas 
permettre qu'on se laisse aller au décourage­
ment et a la demission. Entêtée, passionnée, 
vt)fis ne lâchez pas facilement lorsque vous 
entreprenez quelque chose, même si vous avez 
rdrt surtout. Période intéressante au cours de 
l i /ver prochain mais ne précipitez rien. Pesez 
hlpn le pour le contre avant d'agir. Un certain 
recul semble nécessaire pour vous repenser. 
Meilleur temps vers septembre-octobre pro­
chain. 

__i . • 
• *5« vous recherchez la réponse * une question se rapportant a 
i astrologie, il suffit d écrire a VOTRE HOROSCOPE. La Presse 
7. }ue Saint-Jacques. Montreal. H2Y 1K9. en n'oubliant pas de 
mentionner l heure, le lour. I année et le lieu de votre naissance 

FORD Ronger 88.4 cvl.. 5 vtt.. 135 
000 km, 2 900 $. 492-4381.492-2480. 

G E O M E T R O *92 
4 portes, out. Gcrontie. Reprise 
banque. 7 500 $. BDA 662-3131. 
GOLF diesel 91,50 000km. balance 
de gorontie, 8 350 $. 947-7676. 
GOLF 87, 4 portes. 5 vit, 
propre, 3 400 $, 975-8928. 

très 

MJHP JEEP JEEP!! 
G R A N D Cherokee Ltee 93, 21 
OOOkm tout équipe, cuir blonc 

• PLUSIEURS E N STOCK* 
Nous serons ouverts les 21-22 
decemore et les 28-29 décembre 
Vous souhorfons bonnes fêtes 

CONCORDIA AUTO 273-2373 

GRAND PRIX SE, 86, sièges orma, 
oir, speciol. Lecloir Auto 376-2630. 
HONDA Accord EX '90. 5 v i l , 
comme neuve, 10 700 S. 594-0309 
HONDA Accord EXI 89, aut., olr, 
Honda de Boucherville 449-5050. 
HONDA Accord LX 86, bleue, toit, 
5 vrt. mon.. 191 000 km. autoroute, 
bien entretenue, 3500 $, 354-4437. 
HONDA Accord 86,4 portes, 5 vit., 
A- l , gorontie, Impeccable, 3 995$. 
Auto Chongc Ltee 591-8611. 
HONOA Accord 88, EXI, équipé, 
5 vrt., 107 OOOkm, 7 750$, 939-8846. 

HONOA Accord 91, 4 portes, out 
32 000 km, M.GJ3. Auto 471-2610. 
H O N D A Clvk *84. 2 portes, out., 
impeccable, 1 850 $. 493-8715. 

618 SKI 

LYMOUTH Reliant 1986. out.r 
106 000 km, pas de rouille, très 
propre, 1 900 $. 342-7040 

POUBELLE du ski. achat, vente, 
locution, reparation. Hockev. 
Sno*. 8366 St-Laurcnt, 384-3587. 

LYMOUTH Turfsmo '84, out.. 
158 000 km, 500$. 655-1420. 

PONTIAC Sunbird 86. 4 portes, 
sons rouille, très propre, 2100 $. 
342-7040. 

661 MOTONEIGES, 
VEHICULES 

TOUT TERRAIN 

PONTIAC Acodion 1983< 5 vit., 
113 000 km, sons rouille, très 
propre, 850 $. 737-6548. 

POLARIS Indv Trail 1991, impec­
coble. 3 300 $, 963-3328, 936-1527 

PONTIAC LE '86, excellente con­
dition, 115 000 km. 747-4088 

REMORQUE 1992 de motoneioe 
simple, comme neuve, 491-5923 

PONTIAC Sunbird SE 89, coupe. 
5 vrt., 72 000 km, Impeccoble, 
5600 5. 342-5128. 

675 ENTREPOSAGE 
DE VÉHICULES 

POUR outos ou autres, chauffe. 
St-LaurentBcaubien. 327-7735 

801 AVIS LÉGAUX. 
APPELS D'OFFRES 

AVIS est par les présentes donne 
que le troisième iour de mai 1991, " 
sous le numéro 227368*. il o et*-' 
cm egistr e au But cou d'enregistré^ : 
ment, pour la division d'cnreglîu s 
trement de St-Jeon lbcrvillc,Mr>i 
contrat de vente, cession et tro 
port, por Moxtemp Thermo PT 
inc. a la Banque de Nouvel 
Ecosse, une banque conodiennBC-
u charte, de l'universalité des .̂ 
créances et comptes de livres, . 
uctuels ou futurs de lo dite com* J 
pognie. Cet avis est donne conto/; ^ 
mement aux dispositions de lot • 
tide 1571(d), du code civil de la 
province de Quebec. Ce 21e jour 
de dec. 1997. Bonque de Noubelle 
Ecosse, 605 Pierre Coisse, St-Jeon 
Richelieu, Out-. J3A 1P1 

ETES-VOUS OBSERVATEUR? 
PONTIAC 6000 LE '90, blanche, 
V-6, 70 000 km, équipée, condition 
A-1. 667-9253 
PONTIAC 6000 LE 85, tout équipe, 
2 699 $ M N S Auto 983-6170 
PONTIAC 6000 LE 86, tout équipée, 
94 000 km, condition A-1.449-1546. 

PORSCHE 911 
88 Carrera Torgo 56 000 km 
87 Carrera Torgo 62 000 km 
Exceptionnelles!! 953-1465 

Liquidation d'Autos Montréal 

PORSCHE 944, 1985 */L rouce 
88 000 km, 9 995 $. 953-1465 

Liquidation d'Autos Montréal 
RENAULT Alliance GTA 2.0 87, 
pneus et freins neufs. A-1.441-2205. 
RENAULT Alliance, 84, out.. 4 
portes, noir, propre, 1500$. 933-2668 

RÉPONSES 

1) Bras gauche du berger plus long. 
2) Bâton du berger plus court en haut. 
3) Ventre du premier mouton de droite. 
4) Tète du deuxième mouton de droite. 
5) Queue du premier mouton de gauche 

abaissée. 
6) Les pattes du deuxième mouton de 

gauche. 
7) Les oreilles du troisième mouton de 

gauche. 
8) Une colline en moins derrière le berger. 

Oiseaux rares menacés en Grèce 

HORIZONTALEMENT 

1 S'écrit après la signature. 
2 Rendue plus longue — Fromage 

corse. 
3 Ensemble de règles et de cérémo­

nies —- Àpreté de la voix. 
4 Qui appartient a l'estomac — Dé­

charge. 
5 Toison — Sueur du cheval. 
6 Terme de photo — Roulement bref 

— Titre. 
7 Vagabond — Coquille des mollus­

ques. 
8 Petite pomme — Existez. 
9 Approfondir — Bradype. 

10 Romains — Plisser — Épointé. 
11 II s'y passe quelque chose 24 heures 

sur 24. 
12 Période — Sert à lier — Succes­

sion. 

VERTICALEMENT 

1 Clairvoyance. 
2 Inflammations — Demander avec 

deference a quelqu'un. 
3 Etude des sites naturels — Laize. 
4 Convient très bien à Noel — Au­

rochs. 
5 Aire de vent — Violente. 
6 Cercle de métal servant de support 

— Émanait du roi. 

3425 
7 Alcooliques Anonymes — Vin. 
8 Plantes à fleurs jaunes — Thymus 

du veau. 
9 Oiseau grimpeur — Mentionner — 

Indique une alternative. 
10 Au-dessus de nos tètes — Sans va­

riété. 
11 Derniers — Crack. 
12 En Flandre, lagune maritime assé­

chée et mise en culture — Navire 
de guerre. 

• SOLUTION AU PROCHAIN NUMÉRO 

10 11 12 
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SOLUTION DU DERNIER NUMÉRO 

MISSOLONCHI, Grèce 

• Une soixantaine d*organisations éco­
logistes sont en guerre contre la Grèce 
et la C i l qui la soutient dans son vaste 
projet de détournement du cours d'une 
rivière menaçant, selon elles, l'un des 
plus importants marais de Méditerra­
née. 

Ces marais de Missolonghi. situés à 
130 km à l'ouest d'Athènes, abritent 
quelques-unes des espèces d'oiseaux les 
plus rares au monde et sont protégés par 
plusieurs conventions internationales. 
«Ce complexe de marais est l'un des 
plus vastes d'Europe. Sa disparition 
constituerait une véritable tragédie», es­
time le Fonds mondial pour la nature 
( W W I ) . 

L'accord définitif n'est pas encore si­
gné avec le constructeur, mais le gouver­
nement grec, soutenu par les partis poli­
tiques et la plupart des habitants de la 
plaine de Thessalie, a promis de lancer 
son projet bientôt: la construction de 
quatre barrages sur la rivière Acheloos, 
longue de 220 km, et de tunnels pour 
irriguer la Thcsa'.ic avec l'eau ainsi dé­
tournée. Les autorités affirment que ce 
projet, qui coûtera 900 milliards de 
drachmes (cinq milliards de dollars) sur 

10 ans, permettra d'irriguer 380 0 0 0 } 
hectares de terres plantées de céréales, • 
tabac, coton, betteraves à sucre et mais.» 
et d'alimenter en eau certaines villes du- 1  

centre du pays. Sans parler de l'aspect 
hydroélectrique, qui bénéficie d'un ft-^ 
nancement de la CEE. • r 

v 

Contradict ion 
Les adversaires du projet soulignent la \ 

contradiction avec la politique agricole' 
européenne visant à réduire les excé-.1 

dents et les subventions. Mais, surtout,; 
ils estiment que le détournement du i 
cours de l'Acheloos réduira de façon ir- ; 
reversible l'afflux d'eau et de sédiments' 
dans les marais de Missolonghi, mettant \ 
en danger l'écosystème et nombre des 
IOOOOO oiseaux qui y nichent chaque-
hiver. Parmi eux, plus de cinq espèces 
menacées comme le pélican dalmatien 
et la grande égrette blanche. Parmi Içs, 
oiseaux migrant par ces marais, on re!e-\ 
ve une espèce de courlis dont il ne reste; 
qu'une centaine de membres. 

Mais il n'y a pas que les écologistes j 
pour protester: dans le village de mon-1 
tagne de Mesochora, a 150 km au nord ; 
de Missolonghi, les quelque IOO nabi- j 
tants ignorent toujours ce qu'ils vont de- . 
venir avec l'inondation prévue de leur 
région. «On ne nous a rien dit», déplorç 
Niki Oikonomou-Evanghelidcs, prési­
dent de l'Association des inondés. 
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Étude sur les cas d'enfants maltraités 
Presse Canadienne 

OTTA WA 

m 

• Des experts en santé mentale 
étudient les cas de jeunes gens 
ayant vécu une enfance difficile, 
voire violente, afin de trouver des 
moyens pour aider d'autres enfants 
a surmonter le même type de pro­
blèmes. 

Une étude menée a l'université 
McMaster, à Hamil ton, a conclu, 
de diverses recherches consultées, 
qu'une port ion signif icative des 
jeunes qui ont traversé une enfan-
ce difficile s'en tirent à la longue 
sans séquelles graves. 

Une autre étude, présentement 
menée par le Br i t i sh Na t i ona l 
C h i l d D e v e l o p m e n t , i n d i q u e 

qu'environ la moitié des enfants 
vivant dans des conditions sociales 
extrêmement désavantageuses sont 

. bien adaptés. O n en trouve même 
un sur sur sept faisant preuve d'un 
talent exceptionnel. 

Pendant des années, les cher­
cheurs ont tenté d'aider les enfants 
à problèmes en étudiant les jeunes 
qui ont répété les comportements 
destructeurs appris durant leur en­
fance. 

«Ma is il est exceptionnel pour 
quelqu'un d'étudier le développe­
ment d' individus qui ont surmonté 
des situations d'adversité, qui ont 
survécu au stress», indique le psy­
chiatre britannique de réputation 
internationale Michael Rutter, cité 
dans l'étude menée à l'université 
McMaster. 

«Savo i r et comprendre pourquoi 
certains enfants ne sont pas mar­
qués par les difficultés et les priva­
tions subies durant leur enfance 
(...) pourra certainement fournir 
des informations importantes des­
quelles découleront des program­
mes de prévention»,ajoute-t-i l . 

Le docteur Rutter et d'autres 
chercheurs ont déjà identifié trois 
facteurs qui , selon eux, permettent 
de réduire, chez les enfants, le ris­
que de développer des problèmes 
de compor tement : un tempéra­
ment positif, une intelligence au-
dessus de la moyenne et la capacité 
de bien s'entendre avec les autres. 

Ces traits de caractère permet­
tent aux jeunes de connaître des 
succès scolaires et d'avoir une hau­
te estime d'eux-mêmes. 

Le bridflc 

Un Nord 
mécontent 
A N D R É T R U D E L L E 

• Dans la main qui suit. Nord tente 
inutilement de se retirer des enchè­
res. Son partenaire l'oblige cons­
tamment à gager de nouveau. Si le 
saut changement est impératif à la 
manche, l'enchère inversée ne de­
mande au partenaire que de gager 
au moins une autre fois. 

Donneur: Sud 
Vulnérabilité: tous 

Nord 
• R V 7 
9 D 104 
0 V 8 7 5 4 
• 43 

Ouest 
• A 10864 
V 8 5 
0 10 
• D 10876 

Sud 
• 5 

A R 9 7 
0 A R D 6 2 
• A 52 

Les enchères: 

Est 
• D 9 3 2 
9 V 6 3 2 
0 9 3 
• R V 9 

Sud 
1 K 
2 Co 
4 T r 
5 K 

Ouest 
passe 
passe 
passe 
passe 

Nord 
2 K 
3K 
4 Co 
passe 

Est 
passe 
passe 
passe 
passe 

Entame: 7 de T r 

Sud demande 2 Co à sa deuxième 
enchère et Nord répète ses K. Mais 
Sud gage 4 T r et Nord , mécontent, 
se doit de gager de nouveau. I l opte 
pour le Co . Pas de chelem en vue, 
alors Sud se résigne à jouer 5 K. 

L'As de T r fait la première levée. 
Deux tours d'atout pour les K adver­
ses, puis trois fois Co. Le Valet ne 
tombe pas. U n dernier Co est coupé 
et le petit T r du mort est joué. Est 
joue le Valet, mais Ouest prend de 
la Dame et joue un petit Pi, sous son 
As. Sud n'a rien à perdre. Il joue le 
Roi et encaisse 12 levées. 

La morale: il ne faut pas passer 
après l'enchère inversée du parte­
naire si on veut garder l'harmonie 
au sein de son équipe. 

A 

AVIS LEGAUX - APPELS D'OFFRES -
SOUMISSIONS - ENCANS 

A V I S est, par les présentes, donné con­
formément à l'article 31 de la Loi de 
Pouvoirs Spéciaux des Corporations 
(L .R . 1977. cp. ! 6) que la garantie créée 
par l'acte de fidéicommis comportant 
privilège, hypothèque, nantissement, 
cession et transport, exécute par PLAS­
T I Q U E , DESIGN E T M O U L A G E 
(P.D.M.) INC. en faveur de Fiducie 
Desjardins Inc. et reçu devant Me Yves 
Prévost, notaire et enregistré au bureau 
de la division d'enregistrement de Ter­
rebonne le 28 novembre 1991, sous le 
numéro 974806. et. à la division d'en­
registrement de Montréal, le 28 novem­
bre 1991 sous le numéro 4452845 est 
devenue exécutoire. 

Fiducie Deifordins Inc. 
Fidélcommlstalre en vertu 
du dit acte de fidéicommis 

AVIS 
TRANSPORT GÉNÉRAL DE CRÉANCES 

Avis est par les présentes donné, confor­
mément à l'article 157Id. du Code Civ i l 
du Bas Canada, que Crémerie Roy Ltée 
dont la principale place d'affaires dans la 
Province de Québec est située dans le 
district judiciaire de Joliettc, a transporté 
toute ses créances et comptes de livres ac­
tuels et futurs à la Caisse Populaire Des­
jardins de St-Jacques à titre de garantie, 
par acte daté du 29iëmc jour du mois de 
janvier 1980 et enregistré au bureau de la 
division d'enregistrement de Montcalm 
le 1er jour du mois de février 1980 sous 
le numéro 187521. 
Daté à St-Jacques ce 23ième jour du 
mois de décembre 1992. 

Caisse Populaire Desjardins de St-Jacques 
4. roc Bcaudry, St-jacques. Québec J O K 2RO 

a Hydro-Québec 

APPELS D fOFFRES 
pour 14 h heure de Montréal 

BCZ.30423 .F 
to mardi 12 Janvier 1993 

Dfvtrt end re it 5 dans la pro vinca 

10203 LAMPES D ' É C L A I R A G E DE 
RUE AU SODIUM 

Admissibilité : 
Plaça d'affaires au Québec 

Garanti* da soumission : 
10 000$ 

(Soumission partielle acceptable) 

Pris du document : 
25 S (taxes inclûtes) 

LLB.24770.F 
le mardi 12 janvier 1993 

SERVICES D ' IMPRIMERIE 
S P É C I A L I S É S 

Admissibilité : 
Place d'affaires au Québec 

Garantie de soumission: 
10 000$ 

(Soumission partielle acceptable) 

Prix du document : 
25 $ (taxes incluses) 

BCZ.30005.F 
le mardi 19 janvier 1993 

34276 BRIDES ET SUPPORTS 
P O U R C O U P E - C I R C U I T 

Admissibilité : 
Place d'affaires au Québec 

Garantie de soumission : 
10 000$ 

(Soumission partielle acceptable) 

Prix du document : 
25 $ (taxes incluses) 

Le document d'appel d'offres peut être consulté ou obtenu du lundi au vendredi de 8 h 30 à 
16 h 30 à l'endroit suivant: 

HYDRO-QUEBEC 
VICE-PRÉSIDENCE APPROVISONNEMENT ET SERVICES 

Direction Approvisionnement de l'exploitation 
Service Achats, Contrats et Surplus d'actif 

140, bout. Cremaxic, ouest, 10e étage 
Montréal (Québec) H2P1C3 

Pour renseignements: (514) 858-2830 
LE MONTANT DE 25 $ E S T NON REMBOURSABLE et doit être payé sous forme de cnèquo ou 
de mandat à l'ordre d Hydro-Québec. 

La garantie de soumission devra être sous forme de chèque visé, de cautionnement fourni par une 
compagnie d'assurance ou de lettre de crédit irrévocable ou d'obligations au porteur. 

Seules les personnes physiques ou morales qui ont obtenu le document d'appel d'offres 
directement du bureau mentionné plus haut sont admises à soumissionner. 

L'intéressé à soumissionner doit fournir son numéro de téléphone de télex et/ou de télécopieur lors 
de sa demande du document d'appel d'offres. 

Hydro-Ouébec se réserve le droit de rejeter toute soumission. 

Le chef de service, 
Achats, Contrats et Surplus d'actif 

René Cantin, ing. 

Ottawa prête très peu l'oreille 
aux agriculteurs, déplore-t-on 

« 

Presse Canadienne 

OTTAWA 

• Le gouvernement fédéral consulte davanta­
ge les consommateurs, les entreprises et les 
gouvernements provinciaux que les agricul­
teurs sur les questions agricoles de l'heure, dé­
plorent deux vétérans de l'agriculture cana­
dienne. 

M. Bill Hamilton a interrompu sa retraite 
pour diriger temporairement le bureau d'Otta­
wa du Prairie Pools Inc., qui représente les 
trois grandes régions productrices de blé de 
l'ouest du pays. 

Il explique que cette tendance du gouverne­
ment fédéral est part icul ièrement évidente 
dans deux dossiers d'actualité: le transport du 
grain de l'Ouest et les offices de mise en mar­
ché des produits agricoles. 

M. George Price, reporter spécialiste des 
questions agricoles à C B C , ajoute que le gou­
vernement consulte beaucoup moins les grou­
pes d'agriculteurs sur des questions qui les tou­
chent pourtant de très près. « Et les fermiers ne 
semblent pas non plus très au courant de ce qui 
est en train de se passer», poursuit-il. 

M. Price, qui a pris sa retraite il y a deux ans 
après avoir passé des dizaines d'années à cou­
vr i r l'actualité agricole, explique que l'influen­
ce des agriculteurs s'est réduite lorsque leur 
conférence annuelle sur l'avenir de l'agricultu­
re a cessé d'avoir lieu. 

La conférence reunissait chaque année les 
chefs d'entreprises, les fermiers et les deux pa­
liers de gouvernement pour deux jours de dis­
cussions sur des questions d'actualité agricole. 

Plusieurs propositions controversées — un 
système d'enregistrement des pesticides, par 

exemple — sont au point mon: un autre signe, 
selon M. Price, du déclin de l'influence des fer-
miers. 

Bill Hamil ton, pour sa part, a pris sa retraite 
en I987, après 20 ans à la Fédération canadien­
ne de l'agriculture, la plus importante organi­
sation agricole au Canada. Il a accepté de pren­
dre temporairement la tète du Prairie Pools en 
septembre dernier. 

Il explique que le gouvernement fédéral a 
consulté les agriculteurs, l'été dernier, leur pro­
posant de changer le mode de paiement des 
720 millions $ qu'il verse annuellement aux so­
ciétés de chemin de fer pour le transport du 
grain. Une majorité de fermiers avaient alors 
signifié leur désaccord à la proposition gouver­
nementale. 

Mais Ottawa s'est tourné vers d'autres grou­
pes ainsi que vers les gouvernements provin­
ciaux, afin de récolter des appuis à sa proposi­
tion. 

M. Hamilton ajoute que le gouvernement 
veut également obtenir des changements aux 
offices de commercialisation pour les produits 
laitiers, la volaille et les oeufs. Ottawa pourrait 
ainsi baisser les prix et compétitionner avec lés 
produits de l'étranger. 

Le fédéral, poursuit M. Hamilton, n'a pas 
non plus donné suite au projet d'une politique 
de développement rural au Canada et n'a 
même pas commencé à analyser l'impact de la 
réduction des subventions sur les petites com­
munautés agricoles. 

Les groupes d'agriculteurs réclament cette 
politique de développement rural, qui prévien­
drait l'isolement des petites communautés de 
campagne et les changements dans les polit i­
ques de prêts agricoles. 

Modifier la loi en faveur de Charles? 
Renter 

LONDRES 

• Les services du premier ministre britanni­
que,John Major, ont démenti hier qu'il ait l'in­
tention de demander au Parlement de modifier 
la législation afin que le prince Charles puisse 
se remarier au sein de l'Église anglicane s'il di­
vorçait d'avec la princesse Diana. 

«R ien n'indique que le premier ministre ait 
envisagé cela. De toute manière, puisque le 
prince et la princesse de Galles ont dit qu'ils 
n'entendaient pas divorcer la question ne se 
pose pas», a déclaré un porte-parole. 

D'après le Daily Express, John Major et la 
reine se sont entretenus de la question lors 
d'une série de rencontres à caractère prive 
intervenues ces derniers mois. Le porte-parole 
du premier ministre a rétorqué que les discus­
sions que peuvent avoir |ohn Major et la reine 
sont confidentielles. 

Le Daily Express affirme aussi que John 
Major partage le souhait de la reine Elisabeth 
de voir abroger une ancienne loi qui empêche 
Tarcheveque de Cantorbéry, chef spirituel de 
l'Eglise d'Angleterre, d'autoriser le mariage de 
membres de la famille royale en pareilles cii^-
constances. 

. * 1 

AVIS LEGAUX 
APPELS D'OFFRES 
SOUMISSIONS — ENCANS 

Les dossiers médicaux des patients, au­
trefois clients de P H Y S I O T H E R A P I E 
I N T E R N A T I O N A L E PLUS, située au 
3177 St-Jacques. #300. ont été transfé- g 
rés à l 'ESPRIT SPORT I N C . au 5545 | 
St- Jacques. 5 

Un prix Nobel de physique 
dénonce la «religion 
de l'écologisme» 

r 1 

•••-VI 

Reuter 

CrownVié 
Le conseil d'administration de Crown, 
compagnie d'assurance-vie, a fixé à la 
fermeture des bureaux le lundi 11 janvier 
1993 la date de clôture des registres pour la 
détermination des titulaires de polices avec 
participation qui auront le droit de recevoir 
lavis de convocation à l'assemblée 
annuelle et générale extraordinaire de 
Crown, compagnie d'assurance-vie. qui se 
tiendra le 7 avril 1993. 

Fait à Régina (Saskatchewan) le 24 
décembre 1992. 

La secrétaire générale. 
Sheila A. Culton 

PARIS 

• Le prix Nobel de physique 
1991, Pierre-Gilles de Gen-
nes, a dCMioncé dimanche la 
« re l i g ion de VNéologisme» 
fondée sur une «exploitat ion 
de la peur». 

« I l y a une espèce de reli­
gion de Têcologisme qui se 
construit, qui est menaçante 
et qui est sectaire dans beau­
coup de cas, qui est même 
fondée sur une exploitation 
de la peur», a-t-il déclaré à 
l'émission L'heure de vérité 
sur la chaîne de télévision 
France 2. 

Pour le directeur de TEco-
le supérieure de physique et 
de chimie industrielle de Pa­
ris, professeur au Collège de 

France, la parade reside dans 
une éducation scientif ique 
de base. 

« I l y a véritablement, à 
no t re é p o q u e , le b e s o i n 
d'une éducation scientifique 
de base pour tous les enfants 
parce qu'ils vont être appelés 
à prendre des décisions de 
société tellement graves que 
s'ils les prennent sur les cr i­
tères actuels de l 'opinion, on 
va au désastre», a-t-il décla-
re. 

Pierre-Gilles de Gennes a 
jugé « t rès g r a v e » l'accent 
mis dans le système éducatif. 
français sur les mathémati­
ques dans la sélection des 
élèves «parce qu'il occulte 
d'autres quali tés qu i sont 
tout aussi importantes pour 
former les gens de l 'aveni r». -, 

P E T I T E P R E S S E 
LA DEVEINE PHILOMÈNE 

J E VOUS ENVOIE À 
LONDRES POUR UN 

RENDEZ-VOUS 
D'AFFAIRES, 

VENDREDI 

*PENSEZ-V0US POUVOIR PERDRE 
QUELQUES KILOS D'ICI LÀ? 

PARCE QUE VOUS 
VOYAGEREZ DANS UN 

V ( AVION À FRET. 

... LE TEMPS DE LARGUER 
L'ANCIEN ET D'ENTAMER 

LE NOUVEAU 

.. LE TEMPS DE FINIR 
LES BISCUITS DE 
NOËL AVANT 
QU'ILS NE 
SOIENT PAS 
MANGEABLES!' 

t a 

GARFIELD PBANUTS 

PIT ET PAT 

CANDIDE 

Chère grand-
mère, merci 
pour le 

QU'EST-CE QUE 
GRAND-MÈRE M'A 

OFFERT POUR NOEL? 

QUELLE GRAND-MÈRE? 

FERDINAND 

FRANK et ERNEST 
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LAVEUSE KENftlOREMD 

DE GRANDE CAPACITÉ 
Modèle 8 programmes à 3 
niveaux d'eau, agitateur Dual c 

ActionMD, 3 réalages de 
température. z66 142 200. 

369̂  
SÉCHEUSE KENMOREM D 

DE GRANDE CAPACITÉ 
Modèle 5 programmes à cycles 
Soft Heat, Fabric Master̂ , éclairage 
du tambour et porte à grande 
ouverture. 266 182 200. 

RABAIS 50% 
MOQUETTE LUXURY 3 6 OZ*. 

36 0 2 ' (23.90$ m : ) 
• JET Ord. 39.99$ ver. ca 

Moquette saxony en nylon texture 
99 
^ Wj (32.28$ m-) 

Ord. 44.99$ ver co. 

Rabais 4 0 % . Moquette 42 oz1. 
99 (35,86$ m-) 

Ord. 49.99$ ver. ca. 

Rabais 4 0 % . Moquette 52 oz1 

t Poids avant rasage 

I 

Xi "~ 
• v-»> A / * 

/ 

Cuisinière Kenmore M 0 

3 0 " à éléments serpentins 
de luxe, minuteur analogique. 

Blanc. Série 226 162 030. 
Supplement pour ton amande, devant 

mode et autonettoyant 

RABAIS 70 $ 

Lave-vaisselle 2 4 " 
à encastrer*. 6 cycles. 

226 172 321. 
Sears ord. 519,99$. 
Ch 4 4 9 , 9 9 $ 
•Supplément pour installation 

RABAIS 

STORES HORIZONTAUX 
ET VERTICAUX DE 

HUNTER DOUGLAS 
Stores Sears 1 e r choixMD en un 

vaste choix de couleurs. 
Venez sans tarder! 

Rabais 3 5 % . Stores plissés. 

L i f e 
2 4 9 i99 

~ Était 319.99$. 
Ch. Puis 269.99$ 

Rabais additionnel 
de 2 0 $ . Four à micro­
ondes 1.2 pi. eu. 900 W. 
226 188 271/2. 
Blanc ou veiné bois 

899 9 ? 
Caméscope Canon M D 

E310 8 mm à objectif zoom 
8X, poignée 180°. Prime: 
torche. 578 931 822. 
Limite d'une prime par achat 
La prime doit accompagner tout article 
retourné 

Ch. 8 4 9 
Réfrigérateur sans 
givre Kenmore M 0  

18.1 p i . eu. à tablettes 
réglables. 466 130 820. 

• S i . t 

Ch 

Aspirateur-traîneau 
Kenmore M 0 . 1300 W. 
4 réglages de hauteur. 
206 132 710. 

RABAIS 130$ 

Machine à coudre Kenmore M 0 

10 points. 206 181 010. 
Ord. 389,99$. Ch 2 5 9 , 9 9 $ 

Ch Ord. 299.99$ 

Magnétoscope VHS 
2 têtes à télécommande. 
576 130 082. 

ARTICLES LÉGÈREMENT ENDOMMAGÉS 
OU EN UN SEUL EXEMPLAIRE OU FIN DE SÉRIE 

-

GRANDEMENT REDUIT LES PRIX DE PLUSIEURS MEUBLES: 
CANAPÉS, MOBIUERS DE CUISINE, ENS. DE MATELAS ET AUTRES! 

DERNIÈRE SEMAINE! PAS DE PAIEMENT AVANT AVRIL 1 
Ni paiement ni frais de crédit avant avril 1993 sur approbation du service du crédit. Il y a des restrictions. L'offre 'Ni paiement* s'applique à tout article de 200$ et plus 
ameublement, gros électroménagers, électronique, revêtements de sols et parures de fenêtres sur mesure. Cette offre ne s'applique pas aux articles soldés des centres de 

Les membres du Club Sears gagnent des points ou des milles aériens AIR MILESM C pour les achats portés à leur compte. 
•"AIR MILES International Holdings N.V. Usoger autorisé Sears Canada Inc. 

PRIX EN VIGUEUR JUSQU'AU JEUDI 31 DÉCEMBRE 1 9 9 2 , SAUF AVIS CONTRAIRE, DANS LA LIMITE DES STOCKS DISPONIBLES 

» 
t 

-

des rayons 
iquidation 

vous en avez pour votre argent... et plus 
SATISFACTION OU SERVICE APRÈS-VENTE ASSURÉ LA CARTE DE CRÉDIT NO 1 DES LE MAGASIN DES MARQUES KENMORE 
REMBOURSEMENT DANS TOUT LE CANADA . MAGASINS A RAYONS AU CANADA DIEHARD, CRAFTSMAN 

Les mentions 'Ord: ou 'Était' de Sears Canada Inc. se rapportent à des prix Sears. Région de Montréal: Anjou: 353-7770, Brassard: 465-1000, LaSalle: 364-7310, Laval: 682-1200, 
Pointe-Claire: 694-8815, Repentlgny: 582-5532, St-Bruno: 441-6603, Ste-Marthe-sur-le-Lac: 491-5000, Ville St-Laurent: 335-7770. 

Région de Québec: Québec: 529-9861, Lévis: 833-4711, Ste-Foy: 658-2121. En province: Aima: 662-2222, Arthabaska: 357-4000, Chicoutimi: 549-8240, 
Drummondville: 478-1381, Granby: 375-5770, St-Jean: 349-2651, St-Jérôme: 432-2110, Sherbrooke: 563-9440, Sorel: 746-2508, Trais-Rivières- 379-5444, 

St-Georges de Beauce: 228-2222. Copyright Canada, 1992, Sears Canada Inc. 
Tous les articles, couleurs ou taillés de cette page r 'ont pas été offerts dans tous les magasins Sears l 


