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Le gaz naturel au Québec :
un modele unique de partenariat

Entrevue avec Robert Tessier,
président et chef de la direction
de Gaz Métropolitain

MONTREAL, SAMEDI 29 NOVEMBRE 1997

Photo:Normand Rajotte

Le premier gala des prix Ori-
flamme, qui réunissait au Palais
des congres de Montréal, le 21
novembre, quelque 1100 person-
nes reliees a l'industrie du gaz na-
turel, témoigne bien du
dynamisme excéptionnel de cette
industrie au Québec et d'un sa-
voir-faire qui n'a rien a envier a
quiconque, ou que ce soit dans le
monde. Robert Tessier, président
et chef de la direction de Gaz Mé-
tropolitain, voit dans le succes de
cette premiere eédition des prix
Oriflamme "aboutissement d’un
long cheminement : « Nulle part
ailleurs qu’au Quebec, dit-il, au-
rait-on pu réunir ainsi tous les par-
tenaires de l'industrie, qu’ils soient
distributeurs, promoteurs, entre-
preneurs-plombiers, ingénieurs ou
manufacturiers. Le modéle déve-
loppé ici est axé sur un partenariat
véritable entre tous les interve-
nants plutét que sur les petites
guerres de clocher, comme c’est
souvent le cas ailleurs. »

Une industrie en sante

Cette concertation a donné ses
fruits. Malgré une pénétration tres
inférieure a la moyenne cana-
dienne (16 p. cent de la part du
bilan énergétique au Québec con-
tre plus de 30 p. cent ailleurs au
Canada), l'industrie du gaz natu-
rel au Québec est en bonne santé
et en excellente position pour re-
lever les défis du prochain siecle.
« Ici, explique Robert Tessier, la si-
tuation est particuliere en raison
de l'importance prise par |I'énergie
électrique au cours des trente der-
niéres années. Tous les interve-
nants de notre industrie ont
innové et se sont serré les coudes

pour faire face a la concurrence. »

Quatrieme entreprise gaziere en
importance au Canada et dixieme
en Amérique du Nord, quant au
volume livré, Gaz Métropolitain
s'appuie sur le savoir-faire des ma-

De la méme facgon, le Centre des
technologies du gaz naturel mis
sur pied par Gaz Métropolitain
permet de développer, en colla-
boration avec des manufacturiers
et des partenaires d’ici et de
I'étranger, de nouveaux produits
parfaitement adaptés aux années
2000. Plusieurs produits brevetés,
tant pour le secteur résidentiel
que pour les secteurs industriel et
institutionnel, y ont été dévelop-
pés, et leur commercialisation
profite a tous.

L’avenir, c'est maintenant

En poste depuis prées d'un an
maintenant, Robert Tessier est

Modemisation
du réseau gazier.

sion. ils sont nos ambassadeurs
aupres de notre clientéle. »

Le gaz naturel est une source
d’énergie qui convient parfaite-
ment aux exigences de la vie mo-
derne. « Le chauffage au gaz,
explique Robert Tessier, offre
d’énormes avantages, non seule-
ment sur les plans de lefficacité
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minons nos stratégies de
pénétration et nos programmes
de marketing. »

partenaires, ainsi que par leur trés
grand sentiment d’appartenance
a une industrie en_ pleine expan-

tain et de ses partenaires une
force économique du Québec
d’aujourd’hui et de demain. L2
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Lorsqu’un groupe d’hommes d’af-
faires montréalais créent la Corpo-
ration de gaz naturel du Queébec,
le 15 juin 1955, leur but est clair :
préparer la venue, longuement at-
tendue a Montreal, du gaz naturel
en provenance des riches gise-
ments gaziers de |’Alberta.

Du méme coup, ils ont a négocier
avec la Commission hydro-électri-
que du Québec I'achat du réseau
de gaz manufacturé dont.la so-
ciété d'Etat a hérité, en 1944, a la
suite de la nationalisation des
avoirs eélectriques et gaziers du
puissant monopole : la Montreal
Light, Heat and Power Company.

Ce n’est un secret pour personne.
Intéressée avant tout au dévelop-
pement accéléré des ressources
hydro-électriques — la demande
d’électricité s’accroit a un rythme
qui l'oblige a doubler ses capaci-
tés de production tous les dix ans
— la Commission hydro-électri-
que ne demande pas mieux que
de se deépartir d’un réseau gazier
qu’elle a fini par négliger au fil des
années.

Des ouvriers
s'affairent,

en avril 1914,

a la construction
d’une conduite
de gaz traversant
le canal Lachine.

Gaz Meétropolitain :

une part croissante du bilan

énergétique québécois

Apres des négociations longues et
ardues, la vente est enfin conclue.
C’est dans un climat d’euphorie
que les dirigeants de la
Corporation assistent enfin, le
6 janvier 1958, aux premiéres
livraisons de gaz naturel
a Montréal. Enfin ! a l'instar des
autres grandes villes nord-

ameéricaines, la « métropole du
Canada » aura acces a une forme
d’'énergie propre, €économique,
efficace et non toxique. La valeur
calorifique du gaz naturel, c’est
un fait connu, est deux fois
supérieure a celle du gaz
manufacturé et sa combustion ne
laisse aucun résidu toxique.

Archives de Gaz Métropolitain
Debuts difficiles

Les dirigeants de l'entreprise ne
tardent pas a constater que le ré-
seau est dans un piéetre état. |l faut
le refaire au complet pour assurer
I"approvisionnement sécuritaire
des clients, tout en procédant a la
conversion des appareils qu’ils dé-

—_—

Gaz Métropolitain a 40 ans... La force de I’age!
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Au Québec, depuis 1957, «gaz naturel » s'écrit « Gaz Métropolitain». Maintenant parmi les 20 entreprises
les plus importantes du Québec, Gaz Métropolitain occupe une place de plus en plus significative dans
notre bilan énergétique, grace a ses réseaux. Réseau d'infrastructures puissantes, a travers le Canada et

bientot I'Amérique... réseau de partenaires-clients, avec 262 municipalités et 150 000 clients au Québec...
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réseau de partenaires-entreprises, avec les plus grandes sociétés québécoises et certaines des plus
importantes gaziéres 2 travers le monde... Gaz Métropolitain est dans la force de son age.

Fiducie Desjardins est fiere d’accompagner
Gaz Métropolitain et les 1300 personnes qui

en font une force pour notre age.

Fiducie
Desjardins

SERVICES AUX ENTREPRISES

(»] Desjardins pour s'aider soi-méme

255710
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tiennent. Le moindre accident de
arcours fait ressurgir dans le pu-
lic I'image qu’il conserve du gaz
manufacturé.

La progression de l'entreprise est
lente tout au cours des années 60,
la conjoncture ne favorisant guere
I'amélioration de sa position con-
currentielle. Le prix du pétrole de-
meure en effet a un niveau tres
bas, alors que le prix de I|'électri-
cité, en termes réels, ne cesse de
diminuer en raison des économies
d’échelle réalisées sur les grands
chantiers hydro-électriques.

Pourtant, en 1967, Gaz Métropoli-
tain connait une année faste alors
que la Société est choisie pour ali-
menter les pavillons et les restau-
rants d’'Expo 67, et qu'elle
effectue une premiére percée si-
gnificative en dehors de son terri-
toire du Montréal métropolitain
par le prolongement de son gazo-
duc jusqu’a Tracy, sur la rive sud.

Un tournant deécisif

Dans le sillage de la flambée des
prix du pétrole qui caractérise les
années 70, la position stratégique
du gaz naturel change du tout au
tout. Il devient évident pour tous
les observateurs de la scéne éner-
gétique québécoise que le gaz na-
turel n‘occupe pas la place qu’il
devrait occuper. Sa part du mar-
ché est inférieure a 5 p. cent, alors
qu’a l'échelle canadienne cette
proportion atteint 23 p. cent.

Pour une premiere fois, en 1976,
un énonce de politique énergéti-
que, intitulé Assurer l'avenir, re-
connait les qualités de fiabilité,
d’efficacité et de propreté du gaz
naturel. L'énoncé de politique du
gouvernement du Québec sug-
gére méme que des mesures con-
cretes soient prises afin de
favoriser le développement de
I'infrastructure gaziére au Québec.

Désormais, Gaz Métropolitain est
lancée sur la voie de la croissance.
L'expansion continue du réseau
gazier s‘appuie, au fil des années,
sur des acquisitions stratégiques
et sur une modernisation en pro-

fondeur de I'entreprise, caractéri-
sée notamment par la mise en
place de programmes de mise en
marché imaginatifs et par l'instau-
ration d'un style de gestion qui
préconise des relations patronales-
syndicales marquées au sceau de la
collaboration et du partenariat.

A la conquéte )
de nouveaux marcheés

Quarante ans apreés sa création,
Gaz Métropolitain atteint une taille
qui la situe au dixieme rang, en
volume, des distributeurs de gaz
naturel en Amérique du Nord.
Limité au départ a la région métro-
politaine de Montréal, son réseau
de transport et de distribution re-
joint aujourd’hui 262 villes et mu-
nicipalités du Québec, ce qui lui
donne acces a 75 p. cent de l'en-
semble de la population.

Bien que son activité premiere de-
meure la distribution, la Société
soutient également la commerciali-
sation du gaz naturel en offrant
des services connexes de vente, de
location, de financement et d’en-
tretien d’appareils. Elle offre de
plus des services de transport et de
stockage a des distributeurs, trans-
porteurs ou grands consomma-
teurs a |'extérieur de ses territoires
exclusifs.

Enfin, la Société a acquis, en juin
1996, la Corporation de chauffage
urbain de Montréal (CCUM), qui
exploite une centrale thermique et
un réseau de vapeur au centre-
ville, élargissant ainsi sa gamme de
services energétiques. Elle a aussi
créé la société Sogener, qui offre
des services énergétiques aux
grands clients industriels et institu-
tionnels.

Gaz Meétropolitain est aussi pro-
priétaire de Vermont Gas, distribu-
teur au Vermont, et copropriétaire
de Gazoduc Trans-Quebec-Mariti-
mes, qui exploite au Québec un
réseau de transport de gaz naturel.
De plus, I'entreprise participe a
d’important projets de gazoducs
vers les Maritimes et la Nouvelle-
Angleterre. Gaz métropolitain dé-
tient désormais tous les atouts

ur assurer son développement
utur.

André Bolduc

Archives de Gaz Métropolitain

ArchivesdeGazMétropolitain

1. Le gaz manufacturé étant toxique, I'employé chargé
de colmater une fuite devait porter un masque «a
gaz».

2. Des panneaux incitant a I'achat des obligations de la
victoire — qui finangaient les opérations militaires des
alliés en Europe — ormaient les camions du service du
gaz pendant la Seconde Guerre mondiale.

3. La Zamboni au gaz naturel utilisée au centre YMCA
Hochelaga-Maisonneuve.

M Aon Parszeau Inc. | Aon Reed Stenhouse Inc.

Courtiers d’assurances
Consetllers en gestion des risques

Félicitations
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Gaz Métropolitain

pour ses

40 années de succes !

surtau 2400, MonreiaL (Quieic)
HiB 4L8
Tie.: (514) 878-9411

Quelquesllalons
de I'histoire de
Gaz Meétropolitain

25 avril 1957 :

Début officiel des activités de Gaz Mé-
tropolitain (a I'époque, la Corporation
de gaz naturel du Québec) par l'achat
du réseau gazier de la Commission hy-
dro-électrique de Québec (Hydro-Qué-
bec).

6 janvier 1958 :

Premiéres livraisons de gaz naturel a
Montréal. A compter de ce jour, la
flamme bleue du gaz naturel rempiace
la flamme jaunatre du gaz manufac-
turé.

1965 :

Adoption d’'un nouveau symbole qui

met en vedette la flamme bleue du
gaz naturel.

1967 :

*La Corporation entreprend la
construction d’un nouveau centre de
service, au 1717, rue du Havre.

* Le gaz naturel est choisi pour alimen-
ter les pavillons et les restaurants
d’Expo 67.

*La Corporation effectue une pre-
miere percée significative en dehors de
son territoire traditionnel — la région
métropolitaine de Montréal — en pro-
longeant son réseau jusqu’a Tracy, sur
la rive sud.

4 octobre 1969 :

La Corporation de gaz naturel du Qué-
bec devient GAZ METROPOLITAIN.

7 octobre 1969 :

Gaz Métropolitain inaugure I'usine de
liquéfaction, stockage et regazéifica-
tion (LSR) de gaz naturel.

1984 :

Début des travaux d’agrandissement
de I'immeuble du 1717, rue du Havre
qui devient le siege social de la so-
ciété,

1985 :

Gaz Métropolitain effectue la plus im-
portante acquisition de son histoire en
achetant .Gaz Inter-Cité Québec,
Champion PipelLine et Gaz Provincial
du Nord du Québec. Cette acquisition
et la construction de nouvelles condui-
tes prolongent son réseau de 2 235 ki-
lometres.

—
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17 juin 1986 :
Noverco, société de portefeuille, est
officiellement créée et Gaz Métropoli-
tain en devient une filiale a part en-
tiere.

12 aodt 1991 :

Gaz Metropolitain ceéde la quasi-tota-
lité de ses actifs a la Société en com-
mandite Gaz Métropolitain.

Février 1993 :

Société en commandite Gaz Métropo-
litain (SCGM) devient une société ou-
verte au public investisseur.

l1er février 1994 :

Prise de participation de Gaz de France
dans Noverco, qui détient indirecte-
ment 80 p. cent de SCGM.
1994-1995

Grace aux programmes gouvernemen-
- taux (Ottawa et Québec) d'infrastruc-
tures, extension des réseaux gaziers a
travers le Québec de 1 184 kilometres.
1997

Prises de participation de Hydro-Qué-
bec et de IPL dans Noverco. 5
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Gaz Métropolitain aujourd’hui :
le langage des chiffres pour le Québec

Actifs totaux 1573065000 %
Revenus totaux 1059016300 %
Livraisons de gaz (en 106m3) 6 001
Répartition de la consommation par secteur :

e Résidentiel 10 %
® Commercial 27 %
® Industriel 63 %
Nombre de clients 152 000
Nombre d’employés 1272

Réseau gazier :
* conduites principales 8 019 kilometres
® municipalités desservies 262

Part du bilan énergétique du Québec 16 %

A titre de distributeur de gaz naturel, Gaz Métropolitain se situe
®* au 4e rang en importance au Canada
® au 10e rang en importance en Amérique du Nord.

uw herowawlong bec emmanche dun Ionﬂ cow...

pudzutd’uwpa; lent le bord de la riviere
Quand, la, wine réjoute, il se mppela«tvuta/wufz..
@At-wpacl&]our 2 mats ou!

o Brow, Gaz Métropolitain pour vos 40 ans de réussite!

JOHNSTON-VERMETTE fournit des services de génie-conseil en procéde,
automatisation, génie électrique, mécanique et civil. Nos derniéres réalisations
témoignent de notre position de chef de file dans le secteur des gazotechnologies :

Chicago : projet de générateur Biogaz

Québec : PNGTS, gazoduc de 213 km

Lachine : alimentation de turbines a gaz

Montréal : poste d'alimentation des autobus a I'hythane

Pointe-du-Lac : poste de détente

Saint-Augustin : poste de compression

Nouveau Brunswick : dimensionnement de réseaux de distribution de gaz
Toronto : révision du code national d'installation

JOHNSTON-VERMETTE
GROUPE CONSEIL INC.
BOUCHERVILLE CAP-DE-LA-MADELEINE

Tél. : (514) 449-1122 ext. 262 Tel. : (819) 373-3550

2567874
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Le succes éclatant du premier gala
des Prix Oriflamme, qui s'est dé-
roulé le 21 novembre au Palais des
congres de Montréal, démontre
bien le haut niveau d’excellence
des professionnels de l'industrie
québécoise du gaz naturel.

Le gala réunissait prées de 1 100
personnes, partenaires, entrepre-
neurs installateurs, ingénieur con-
seils, promoteurs et constructeurs
immobiliers, qui oeuvrent dans le
développement de l'industrie ga-
ziere, dans les secteurs résidentiel,
commercial, industriel et institu-
tionnel.

En tout, 45 candidatures ont éete
recues pour cette premiere édition
du gala des Prix Oriflamme, qui
déja s'impose comme le rendez-
vous annuel des professionnels de
I"industrie du gaz naturel. Un jury,
sous la présidence de monsieur
André Bérard, président du conseil
et chef de la direction de la Ban-
que nationale, a été a méme de
constater le dynamisme et la jua-
lité des candidats, et a eu la diffi-
cile tache de choisir les sept
gagnants dans quatre catégories.

Bravo aux gagnants et a tous les
finalistes !

Gaz Métropolitain et le
comité organisateur du
gala Oriflamme tiennent
a remercier les
commanditaires qui ont
contribué au succes de
cette soirée mémorable,
articulierement Dettson
nc., 'Association
Queébécoise du Gaz
Naturel, Lincoln, Insta-
Flame / Option Gaz,
Gazifere inc., G.S.W.-
john Wood Parent &
Hogue Itée.
Mentionnons aussi Eugene
Binette, Carrier, Cie
d‘ingénierie Brock inc.,
Bell Mobiliteé, la
Corporation des maitres
meécaniciens en tuyauterie
du Queébec (CMMTQ), la
Corporation des
entrepreneurs en
traitement de |'air et du
froid (CETAF), I’Association
des ingénieurs-conseils du
Québec (AICQ),
I’Association provinciale
des constructeurs
d’habitation du Québec
inc. (APCHQ) et
I’Association de la
construction du Québec

(ACQ) pour leur appui.

Photo : Michel Pomerleau

Les Prix Oriflamme :
symbole d’'excellence
et d'innovation

Catégorie Entrepreneurs
installateurs

Prix Acquisition de clientele
Bolé Service

La firme Bolé service, de Québec,
a développé un nouveau concept
pour convertir au gaz naturel la
partie chauffage d’unités de toit
combinant la climatisation et le
chauffage électrique, grace a une
chaudiére au gaz reliée a un ser-
pentin de chauffage au glycol.

Les avantages de ce nouveau sys-
teme sont nombreux. L’installa-
tion complete du systéeme a
I'extérieur réduit considérable-
ment les colts d’installation et
permet un excellent retour sur
I'investissement. De plus, il offre
une efficacité de combustion de
prés de 85 p. cent.

Bolé Service a entrepris la fabri-
cation commerciale des appareils
et prévoit en vendre quelque
5000 d'ici a 5 ans, non seule-
ment au Québec mais dans toute
I’Amérique du Nord. « Pour
nous, résume Pierre Martin, pré-
sident de Bolé Service, ce prix
Oriflamme constitue la recon-
naissance de deux ans d’efforts
soutenus de la part de nos em-
ployés pour développer un nou-
veau produit dans un marché
fort prometteur. »

Catégorie Entrepreneurs
installateurs

Prix Service apres-vente

Honeywell Limitée /
cégep Champlain
Saint-Lambert

Honeywell Limitée a réalisé un im-
portant projet d’économie d’éner-

ie pour le cégep Champlain
aint-Lambert. Le programme
consistait a convertir au gaz natu-
rel le chauffage des systemes de
ventilation ainsi que la production
d'eau chaude domestique. Grace
a une approche créative basée sur
la conversion des équipements
existants, Honeywell a pu garantir
au cégep Champlain Saint-Lam-
bert une économie d’énergie an-
nuelle d’au moins 50 000 $ et une
période de rentabilisation n’excé-
dant pas cinq ans. Cette conver-
sion a permis au cégep de
moderniser ses équipements a
méme ses budgets d’exploitation,
ce qui constitue un atout majeur
dans le contexte actuel de restric-
tions budgétaires.

L'une des raisons du succeés de
cette réalisation fut I"approche de
partenariat entre Honeywell et le
cégep, qui a permis notamment
de sensﬁ:iiiser les employés du
college, dans leurs taches quoti-
diennes, a I'importance de l'éco-
nomie de I'énergie, assurant ainsi
all’institution des bénéfices dura-
es.

Selon le directeur général de Ho-
neywell, Norman Lapierre, « Ce
prix constitue une motivation sup-
plémentaire non seulement pour

Oriflamme, Entreprise éménte de
'année

Gagnant: Marc Dufresne (1978) Inc

(de gauche a droite) :
Ghyslaine Larocque, vice-presidente
exécutive Gaz Métropolitain

Robert Tessier, président et chel de la
direction de Gaz Métropolitain

Guy Chevretle, ministre d’Etat des
Ressources naturelles el ministre
responsable du Développement des
régions

André Bérard, président du conseil et
chef de la direction de la Banque
nationale et président du jury

Benoil et Simon Dulfresne, de la
compagnie Marc Dufresne (1978)
inc., les heureux lauréals

nous, mais aussi pour notre client
et partenaire, le cégep Champlain
Saint-Lambert, avec qui nous
avons développé des solutions in-
novatrices. »

Catégorie Entrepreneurs
installateurs

Prix Amélioration du.confort et
de |'efficacité énergétique

Chauffage
Serge Mongeon /
College rabbinique

Chauffage Serge Mongeon a réa-
lis€ un ambitieux projet de con-
version au gaz naturel qui
alimente en réseau les immeubles
du College rabbinique situé a
Boisbriand. D’une longueur de
prés de quatre kilomeétres, le ré-
seau rejoint quatre écoles, une sy-
nagogue, des bureaux
administratifs, des piscines, des ré-
sidences et un centre communau-
taire jusqu‘alors chauffés soit au
gaz propane, au mazout ou a
I"électricité. En cours d'implanta-
tion, un complexe de 54 condo-
miniums et un centre commercial
sont venus s’y ajouter

«Le complexe, explique le prési-
dent Serge Mongeon, consomme
beaucoup d'énergie. Le gaz natu-
rel, par sa fiabilité, sa propreté et
son efficacité, s’avérait la source
d’énergie la plus intéressante, d’au-
tant plus qu’elle permettait de réali- -
ser des économies appréciables. »

ORIFLAMME

L’excellence en gaz naturel

Categorie Promoteurs et
construteurs immobiliers

Prix Nouvelle construction

Société d’'investissement
Lavalloise Inc. /

L'Excalibur

Le choix du gaz naturel comme
principale source d’énergie fail
d’Excalibur, du promoteur et
constructeur immobilier Societe
d’investissement Lavalloise Inc.,
un projet residentiel visant a inte-
grer différentes technologies ga-
zieres. Le promoteur veut ainsi
donner a ses résidences une va
leur ajoutée réelle en tirant partic
des diverses applications du gaz et
de ses nombreux avantages sur les
plans du confort et de |"'economie.

Le plan quinquennal prévoit la
construction de 150 résidences de
différents types, unifamilial, multi-
familial et cottage en copropriéte.
Chaque type d’habitation utilise
des technologies et des équipe-
ments gaziers adaptés aux besoins
des occupants : chauffage central
a air chaud ou planchers radiants
a eau chaude, échangeur-récupe
rateur, chauffe-eau conventionnel
adapté a un réseau basse pression,
etc. De plus, toute la tuyauterie
de gaz naturel est déja installée en
[::révision de l'ajout, au gré de
‘acheteur, d’équipements prer
phériques tels que foyer au gaz
naturel, chauffe-terrasse, gazome-
nagers et autres.

Selon le président de la Societe
d’investissement Lavalloise Serge
Beaupré, « L'Excalibur est la réali-
sation d'un véritable partenariat
et, déja, nous sommes engages
avec Gaz Métropolitain dans un
autre projet, a Prévost, pour la
construction de 3 000 unités d'ha-
bitation. »

Catégorie Ingénieurs conseils
Prix Innovation technologique

Denis Lariviere Experts
Conseils / Le Clos
Saint-Andre

A titre de consultant en meécani-
que-électricité dans la construc-
tion du Clos Saint-Andre,
immeuble de 84 appartements en
copropriété au centre-ville de
Montréal, Denis Lariviere Experts
Conseils a joué un role majeul
dans l‘élaboration des strategies
énergétiques et de chauffage de
I'immeuble, stratégies qui ont per-
mis de réduire la consommation

energétique de plus de 60 p. cent
par rapport a un immeuble simi-
laire qui utilise uniquement |'élec-
tricité, tout en assurant une
efficacité énergétique saisonniere
se situant entre 88 et 98 p. cent.

ette performance exceptionnelle a
ete accomplie de trois fagons.
D’abord par linstallation d‘une
chaufferie comprenant deux
chauffe-eau a contact direct pour
le chauffage du batiment, de l'air
neuf du garage et la production
de l'eau chaude domestique. En-
suite par une enveloppe architec-
turale performante et, enfin, par
la récupération d’énergie sur
I"évacuation d’air de I'immeuble.

Comme le soulignait avec justesse
Denis Lariviere. « Nous, les ingé-
nieurs conseils, travaillons souvent
dans l'ombre. Ce prix est une
belle reconnaissance de la qualité
de notre expertise, et nous en
sommes trés fiers. »

Catégorie Ingénieurs conseils

Prix Ameélioration ou optimisation
énergétique des équipements

CIMA + -Société
d’ingénierie /

Cookshire Tex

L'entreprise de textiles Cookshire
Tex utilise une grande quantité
d'énergie pour la production de
I'eau chaude nécessaire au lavage
et a la teinture des tissus. La firme
CIMA + a utilisé pour Cookshire
Tex un nouveau procédé de
chauffage de |'eau par contact di-
rect, jumelé a la récupération
d’énergie a partir du gaz de com-
bustion d’une chaudiére convertie
au gaz naturel.

Réalisé par Cima + en collabora-
tion avec Datech, le procédé a
permis d’augmenter considérable-
ment la capacité de production de
la centrale thermique de l'usine,
tout en assurant des économies
d'énergie importantes. Les gains
de productivité de la teinturerie
ont été considérables en raison de
la réduction des temps morts oc-
casionnés par le manque d’eau
chaude. La conversion a égale-
ment permis de prolonger la du-
rée de vie des chaudiéres et de
réduire les colts d’entretien, tout
en évitant a Cookshire Tex une
dépense de quelque 800000 $
pour linstallation d’une nouvelle
chaudiere.,

« Nous avons fait la preuve que le
gaz peut étre concurrentiel par

rapport a une source d’'énergie
comme |"huile lourde, mentionne
Sylvain Chenail, associe chez Cima
+. De plus, ce type de projet in-
dustriel est important pour l'ex-
pansion du reseau de gaz naturel
et amene des retombees significa-
tives dans l'ensemble de la ré-
gion. »

Catégorie Entreprise emérite
de I'anneée

Prix Oriflamme

MD! - Marc Dufresne Inc.

C’est un défi de taille qu’a releve
la firme MDI en réalisant les instal-
lations de chauffage, de ventila-
tion et de controle d’une nouvelle
chambre a peinture chez Techni
Paint de Trois-Rivieres. Prévue
pour recevoir des avions de toutes
tailles jusqu’au Boeing 727, la
nouvelle chambre constitue un
précédent au Québec par ses di-
mensions.

La solution mise de |‘avant par
MDI pour le chauffage fut un
plancher radiant a I'eau et au gly-
col chauffé en circuit fermé a
I'aide d’une chaudiere au gaz. Il a
nécessité quelque 40 000 pieds de
canalisation et s’est révélé |'appro-
che la plus performante, en parti-
culier parce qu’il permet un retour
rapide a la température idéale a la
suite de |'ouverture des immenses
portes.

Pour la ventilation, un générateur
d'air tempéré a braleur a veine
d’air produit un courant descen-
dant parfaitement adapté au type
d’opération en cours, soit le mode
« peinture » ou le mode « sécha-
ge / cuisson ». Le générateur ef-
fectue également |’‘épuration de
I'air, ce qui évite |'accumulation
de produits de combustion et de
solvants, et favorise la volatilisa-
tion des solvants.

Pour Benoit Dufresne, ce prix re-
vét une signification bien particu-
liere: « Comme Gaz
Métropolitain, nous célébrons
nous aussi notre 40e anniversaire.
L'entreprise fondée par mon pére
a toujours soutenu le marché du
gaz naturel. Et, avec nos 125 em-
ployés, nous sommes préts a rele-
ver d'autres défis. »

Oriflamme, Promoteurs el
constructeurs immobibers
Gagnant: Societé d'investissement
Lavallowse

(de gauche a droite)

jean-Luc Pilon, secrétaire-trésoner de
la Societe d'investissement

Lavalloise

Alain Mongeau, président de
I"Association quebécoise du gaz
naturel

Serge Beaupré, président de la
Societe d'investissement Lavalloise

Oriflamme, Ingénieurs conseils
Gagnant : Denis Lariviere Experts
Conseils

Cima + Sociéte d'ingéniene

(de gauche a droite) :

jean Guerin, président de la Régie de
I'Energie du Québec

Sytvain Chenail, assooé chez Cima +
Denis Lanviere, president de Denis
Lariviére Experts Conseils

André Lespérance, président de
Detson Inc.

Onflamme Entrepreneurs installateurs

Gagnants : Bolé Service
Honeywell Limitée

Chauffage S5erge Mongeon

(de gauche 3 droite) :

Rock Marois, directeur général de
Gazifére Inc.

Norman Lapeerre, directeur general
de Honeywell Limitée

Serge Mongeon, président de
Chauffage Serge Mongeon
Pierre Martin, président

de Bolé Serice

jean-Claude Riendeau, président-
directeur général de la Régie du
batiment du Québec

Photos: Michel Tremblay
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La nature fait parfois
bien les choses...

La protection de 'environnement
constitue, a |‘échelle planétaire,
un des enjeux majeurs des socié-
tés modernes. Dans ce contexte,
le gaz naturel s'impose comme
une solution d’avenir particuliére-
ment intéressante.

Disons d’abord que le Canada
renferme d’énormes quantités de
gaz naturel. On estime de fagon
générale que si les découvertes de
nouveaux gisements se poursui-
vent au méme rythme, I"approvi-
sionnement sera assuré pour le
prochain siecle.

Ensuite, de tous les combustibles
fossiles, le gaz est de loin le plus
propre et sa consommation pro-
voque peu d'impact sur I‘'environ-
nement. Utilisé comme source
d’énergie, il est inodore a l|'état
naturel et totalement inoffensif
pour les organismes vivants. Dans
le réseau de distribution, on
ajoute du mercaptan pour per-
mettre la détection de la moindre
fuite (odeur d’oeufs pourris).

De méme, le gaz naturel contient
peu ou pas des principaux agents

de détérioration de la couche
d'ozone. De plus, alors que les
pays industrialises s’engagent a
stabiliser leurs émissions de gaz a
effet de serre, il est depuis long-
temps démontré que le gaz natu-
rel, contrairement au pétrole et au
mazout, contribue pour trés peu a
I'effet de serre. Son utilisation ac-
crue permet donc de réduire de
facon significative les émissions de
dioxyde de carbone. A cet effet,
Gaz Métropolitain s'est dotée
d’un train de mesures afin de con-
tribuer a |‘objectif que se sont
donné les gouvernements de sta-
biliser au début du prochain siecle
les émissions de gaz a effet de
serre a leur niveau de 1990.

Enfin, pour les consommateurs,
ces avantages d’une source
d’énergie propre ne sont pas né-
gligeables. Les chaudieres au gaz
naturel, par exemple, demandent
moins d’entretien que les chau-
diéres au mazout.

Parfois la nature fait bien les
choses... =

maTco

représentant des équipements Gleaw

2556486-M

J[= moustriar comsusmion

(une division de Cleaver-Brooks)

—— — ———

Service a la clientele :
la qualité totale

Les consommateurs sont aujour-
d’hui mieux informés que jamais.
lls se préoccupent de l‘environne-
ment, recherchent [‘efficacité
énergétique, exigent la fiabilité et
la tranquuillité d’esprit. Dés lors, un
produit, si bon soit-il, ne peut ré-
sister a |"épreuve du temps que si
le service offert au client est a la
hauteur de ses attentes. Cela est
particulierement vrai dans le sec-
teur de |'énergie ou l'on dispense
des services essentiels qui ont une
incidence marquée sur la qualité
de vie.

Chez Gaz Metropolitain, on a
compris depuis longtemps que le
savoir-faire, ce n'est pas unique-
ment le développement des nou-
velles technologies. L'expertise
doit aussi s'exprimer, quotidien-
nement, dans les relations avec la
clientele.

Le client veut tout savoir d’un pro-
duit, et rapidement, afin de pren-
dre une décision éclairée. C’est
pourquoi Gaz Métropolitain a créé
un réseau d’experts, véritables
conseillers en besoins énergéti-
ques, aptes a proposer a chaque
client les solutions les plus avanta-
geuses en fonction de ses besoins

—

LTEE
LTD.

est fier de vous annoncer qu’il est aussi
maintenant le représentant
. exclusif des briileurs

slicitations
pour le 40e anniversaire de

rooks’

Gaz o
Meétropolitain

et nos meilleurs voeux de succes.

M d | GO Depuis 1949

14, rue Milner, Montréal-Ouest
Téléphone : (514) 481-0296
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DEPARTEMENT DE SERVICE ET PIECES
SERVICE D'"URGENCE (huile / gaz / hydrogéne / bio-gaz)

(7 jours / semaine - 24 h / jour)

FOURNITURE ET INSTALLATION

(de trousses / brileurs de conversion au gaz / huile)

EQUIPEMENTS AUXILIAIRES DE CHAUFFERIE

BRULEURS A HAUT RENDEMENT, CB-HAWK,
SYSTEME DE 02 ET CONTROLES D’EMISSIONS

SERVICE APRES VENTE

Pitces d’origine «Cleaver-Brooks» et «Industrial Combustion»
Programme d’entrainement des systémes et produits

Contrat d’entretien préventif

Contrat de maintenance

INSPECTION PERIODIQUE

2571940
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—
particuliers, et a lui offrir un suivi
constant, de fagon qu’il n“ait pas a
se préoccuper de l‘entretien de
son équipement ou du finance-
ment des installations.

Le service a la clientéle de Gaz
Métropolitain est a juste titre con-
sidéré comme |'un des plus avant-

Aujourd’hui, le réseau de conseil-
lers de Gaz Métropolitain inter-
vient aussi au stade des avant-pro-
jets de construction domiciliaire.
Cette facon de faire permet a I'en-
treprise de saisir des occasions
d’affaires a leur source et de s'im-
planter dans de nouveaux sec-
teurs résidentiels. 2

Pour le consommateur,
des programmes sur mesure
et rentables

Que ce soit pour des maisons neu-

d’utilisation du gaz, seront d‘au
ves ou existantes, Gaz Métropoli-

moins 10 p, cent inférieurs au

Pour les immeubles muitilocatifs
de 20 logements ou plus qui ont

gardistes dans I'industrie énergéti-
que. Exemple : I'entreprise expeéri-
mente présentement un systeme
de controle qui permettra bientot
la gestion a distance. Par téléges-
tion, on pourra controler la per-
formance des équipements et
s'assurer de leur efficacité opti-
male.

tain a mis au point des
programmes d’installation ou de
rénovation au gaz qui couvrent
I'ensemble des besoins énergéti-
ques modernes. )

Destiné aux propriétaires de mai-
sons unifamiliales, de duplex ou
de triplex, le programme ProfiGaz
est congu sur mesure pour ceux
qui, en raison du cot inférieur du
az naturel, souhaitent remplacer
eurs équipements électriques. En
vertu de ce programme, le con-
seiller de Gaz Métropolitain est en
mesure de garantir au client, dées
la premiere année de la conver-
sion, que les colts d’installation et
de financement des nouveaux
équipements, ajoutés au cout

CONSORTIUM
Pellemon-Macogep

(Partenaire de Gaz Métropolitain)

40° anniversaire

Surveillance des travaux du
Pipeline Lachenaie — East-Hereford

pour Gazoduc TQM inc.
(Filiale de Gaz Métropolitain)

Pellemon

Pellemon inc.
8000, boul. Décarie, 3* étage
Montréal (Québec) Canada H4P 254

Membre du Groupe SNC+*LAVALIN

255, boul. Churchill

mﬂmep

Macogep Experts-conseils

Greenfield Park (Québec) J4V 2M6

cout annuel de sa facture d’élec-
tricite.

Quant au programme DuoGaz,
qui combine le chauffage de |'eau
et de l'espace, il s'adresse aux
propriétaires dont les immeubles
de deux logements ou plus ont
déja le chauffage central au gaz
naturel, mais qui souhaitent laisser
aux locataires la gestion de la cha-
leur dans chaque logement, de
maniére a augmenter sa valeur lo-
cative, ou de revente de l'immeu-
ble. Ce programme offre méme
une aide financiere couvrant 50 p.
cent des colts d’équipement et
d'installation, jusqu’a concurrence
de 1 500 $ par logement.

un systeme de chauffage au ma-
zout, Gaz Métropolitain a mis sur
pied le programme PrimGaz, par
lequel les frais de conversion de
I’équipement sont entierement as-
sumeés par Gaz Maétropolitain.
Grace a ce programme, le pro-
priétaire d'un immeuble multilo-
catif est en mesure de moderniser
le systeme de chauffage de son
immeuble sans voir augmenter sa
facture énergétique.

Ces programmes permettent au
consommateur de choisir en toute

quiétude, tout en épargnant
temps et argent, la source d'éner-
gie de |"avenir. i

2571685
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et toujours la flamme!

Bravo Gaz meétro!

rs
.

ZApCHA

2572401

Association provinciale et
Région du Montréal métropolitain
et leurs membres

COLCTlOrtLC

T

2572441

Partenaire « .. veeporan

depuis plus de 15 ans, SOQUIP est heureuse de
souligner le 40%® anniversaire de cette entreprise
dont le succes retentissant est source de fierté

pour tous les Québécois.

L'ENERGIE AU SERVICE DU DEVELOPPEMENT ECONOMIQUE

1175, rue de Lavigerie, bur. 180, Sainte-Foy, Québec, Canada G1V 4P1
Tél. : (418) 651-9543, Fax : (418) 651-2292 Internet : www.soquip.com
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Des produits pour tous les goiits,

tous les usages

La cuisiniere au gaz, dont |'effica-
cite et la qualité sont depuis long-
temps reconnues, est un peu le
symbole d’une source d’énergie
depuis longtemps utilisee au Queé-
bec. Mais le gaz naturel, c'est
maintenant beaucoup plus que
cela. Les avancees technologiques
des dernieres années ont en effet
permis de développer une gamme
de produits qui couvre tous les
besoins domestiques modernes,
tout en répondant aux criteres
d‘esthétique les plus éleves.

Outre les tout nouveaux systemes
de chauffage a air chaud ou a eau
chaude, l'industrie offre des pro-

Des produits d’appoint, comme
les climatiseurs, filtres électroni-
ques, humidificateurs et échan-
geurs-récupérateurs permettent
de controler parfaitement la qua-
lité de I'air de votre foyer et vous
assurent un confort sans égal.

Enfin des accessoires plus sophisti-
ques, comme le chauffe-serviette
(qui seche rapidement les serviet-
tes tout en chauffant la piece), la
plaque de cuisson, les fours encas-
trés, les sécheuses a linge, les
foyers, ou encore, pour prolonger
la belle saison, le chauffe-terrasse
ou le chauffe piscine.

LA PRESSE, MONTREAL, SAMEDI 29 NOVEMBRE 1997

duits haute performance qui re-

pondent aux attentes d’une Tout cela montre bien la grande

clientele toujours plus exigeante.  polyvalence du gaz naturel. a

Gaz

‘Meétropolitain

40 ans

Toutes nos félicitations a
I’occasion du 40¢ anniversaire
de I’entreprise et
meilleurs voeux de succes
pour les années a venir

BANQUE
NATIONALE
DU CANADA

2572433-M

Vos partenaires financiers

LEVESQUE
BEAUBIEN
GEOFFRION

2572433

Legaz:
une valeur ajoutee

En Europe et aux Etats-
Unis, le gaz naturel est
une source d’'énergie qui
accapare une part de
marcheé beaucoup plus
importante qu’au Queé-
bec. En raison de sa qua-
lité et de son coit tres
compeétitif, le gaz naturel
donne aux maisons qui en
sont dotées une valeur
ajoutée bien tangible.

Ainsi en Europe, ou plus
pres de nous dans un Etat
comme le Vermont, par
exemple, on voit par les
enseignes de maisons
a vendre que la mention
«Gaz naturel» est un puis-
sant incitatif et sait con-
vaincre maints acheteurs.
Voila, certes, un autre des

nombreux avantages du
gaz naturel.

Felicitations
pour veire
MA0ec anniversaire!

OE, une division de Canon Canada Inc.
est fiere d'étre associee
Q votre succes.

25T122

5990, Cote de Liesse, Mtl, Quée. (H4T 1V7)
TEL: (514) 341-6363 FAX (514) 342-3880 CATION
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Felicitations a Gaz
Meéetropolitain pour ses
40 ans de succes

% 5o C
Za'S SOFAME-TECH

Vos amis et associés.
"Le manufacturier de chauffe-eau
a contact direct”




confort, esthétique
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Elle est bel et bien révolue |'épo-
que ou l'on tentait tant bien que
mal de camoufler les appareils au
gaz naturel. Grace a des investis-
sements majeurs en recherche et
développement, les nouvelles
technologies ont permis a des en-
treprises québécoises de concevoir
de nouveaux produits qui, d’une
part, sont exceptionnellement
performants et, d'autre part, sont \
d’une esthétique tout a fait mo-
derne.
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Au cours des derniéres années,
Gaz Metropolitain et ses partenai-
res ont élaboré, au Centre des
technologies du gaz naturel de
Boucherville, des applications
technologiques de systemes ultra-
modernes, tant pour le secteur re-
sidentiel que pour les secteurs
industriel et institutionnel.

L'objectif recherché est de maxi-
miser le confort. C’est le cas, par
exemple, du systeme DuoGaz qui
combine le chauffage de I'eau et
de l'espace. Le systeme diffuse
une chaleur douce et uniforme via
un réseau de plinthes a eau
chaude ou de planchers a chaleur
radiante. Ces innovations haute-
ment performantes assurent une
diffusion uniforme de la chaleur
dans toutes les pieces de la mai-
son, et a un cout particulierement
économique. |
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40 bougies.

Toujours la flamme.

O
A
O
BraVO | 40 ans dans la vie nos félicitations a la société g
* d'une personne Gaz Métropolitain a I'occasion —f
représente souvent un tournant. de son 40° anniversaire. Que le =
40 ans dans la vie d'une entreprise millénaire qui s'amorce marque la o
est un signe de maturité, de per- croissance soutenue de ce fleuron =
sévérance, de succeés. Toutes de I'entrepreneurship québécois.
1. Chauffe-serviette, qui
chauffe également la
piéce. .
2. Cuisiniére et plaque de Raymond Chabot Martin Paré & -
cuisson. )

3. Sécheuse a linge.
4

. Foyer au gaz naturel.

2572055
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Les entrepreneurs
partenaires associés
de Gaz Métropolitain
s’unissent pour souligner
le 40° anniversaire du
distributeur gazier
au Québec. Nous sommes
fiers d’étre associés a 'un
des principaux moteurs de
développement économique
du Québec dont la présence a
toujours été et continue d’étre
synonyme de qualité,
d’efficacité et de fiabilité...
toutes naturelles.

Un exemple pour nous tous depuis
40 ans et un gage d’avenir.

Félicitations et merci !

Voici les entrepreneurs en plomberie-chauffage, spécialisés en gaz naturel, de votre région.
Pour des renseignements supplementaires : www.gazmetro.com

lle de Montréal: « Groupe S.L.I. Inc. « Le Groupe Centco Inc. « LHeureux-Mongeau-J.C. Lauzon Inc.
Laval-Laurentides-Lanaudiere : ¢ Mécanique du Batiment Lanaudiére inc. Montérégie : ¢ Sylvain Lamy Inc.
Estrie: o Groupe GNR Inc. Mauricie : « Marc Dufresne (1978) Inc. Saguenay-Lac St-Jean: e Poly-Gaz Inc.
Québec: o Bolé Service « Michel Latulippe Inc. « Servitrol Ltée
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