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‘Mon premier Kubota était

Kh On Ss fw u fc h '

u te £ iT 3 H R !

t y r

V o ic i to u te  la  p u is sa n c e  
q u ’il v o u s  fa it!

iviiemem jtuuic et suns

problème à partir du premier 

jour, que j'ai depuis, fait 

l'achat de 3 autres tracteurs. 

Leur haute valeur de revente 

facilite l'échange pour le 

modèle le mieux adapté à 

mes exigences.”

John Hughes 

Springridge Farm

T R A C T E U R S  U T IL IT A IR E S  K U B  O  T A D E  S E R IE  M

V o u s  fa ite s  d u  b o e u f , d u  la it ,  
d e s  f ru its  o u  d e s  lé g u m e s

Équilibre dynamique
L e s  tra c te u rs  u ti l i ta ire s  d e  la  s é r ie  M  

a f f ic h e n t u n  re n d e m e n t e t u n e  p u is sa n c e  

s a n s  p a re il . I ls  s o n t m u n is  d e  n o tre  

lé g e n d a ire  d ie s e l E -T V C S  m u lti- s o u p a p e s  

à  v o r te x  tr ip le  q u i d é v e lo p p e  p lu s  d e  

p u is s a n c e  e t d e  c o u p le , s a n s  p ro d u ire  d e  

v ib ra tio n s , d  e m is s io n s  e t d e  b ru its  e x c e s s ifs . 

G râ c e  à  u n  c e n tre  d e  g ra v ité  p lu s  b a s , c e s  

v é h ic u le s  a ll ie n t tra c tio n , s o u p le s s e  e t  

s é c u r ité . C ’e s t c e  q u e  n o u s  a p p e lo n s  

«  l ’é q u il ib re  d y n a m iq u e  » .

Productivité accrue
L a  tra n s m is s io n  h y d ra u liq u e  (c e r ta in s  

m o d è le s )  o u  e n tiè re m e n t s y n c h ro n is é e  à  

s é le c te u r d e  d ire c tio n  p e rm e t u n  

c h a n g e m e n t d e  ra p p o r t e t d e  d ire c tio n

ra p id e  e t e n  d o u c e u r . D e  p lu s , le  p o n t  

a v a n t à  p ig n o n s  c o n iq u e s  c o n fè re  u n e  

m a n o e u v ra b il i té  e x c ep tio n n e lle  a u x  tra c te u rs  

d e  la  s é r ie  M . F in a le m e n t, la  p la te - fo rm e  

f lo tta n te  ré p o n d a n t a u x  n o rm e s IS O  

a s s u re  a u  c o n d u c te u r to u t le  c o n fo r t v o u lu .

Prêt à travailler
L e s 1 7  m o d è le s  d e  la  s é r ie  M  (d e  4 5  à  8 0  

h p  à  la  P D F ) p e u v e n t ê tre  m u n is  d ’u n  c a d re  

d e  p ro te c tio n  re p lia b le  o u  d ’u n e  c a b in e  

K u b o ta  in s ta llé e  à  l ’u s in e . C e s  tra c te u rs , 

o f fe r ts  à  u n  p r ix  c o n c u rre n tie l , s o n t p rê ts  

p o u r  le s  g ro s s e s  b e s o g n e s .

V is ite z  v o tre  c o n c e ss io n n a ire  le  p lu s  

p rè s  d è s  a u jo u rd 'h u i  p o u r  d e  p lu s  a m p le s  

re n s e ig n e m e n ts .

P ro f ite z  d e s  ta u x  d e  c ré d it-b a il f le x ib le s  e t d u  f in a n c e m e n t K u b o ta .

C o m m u n iq u e z  a v e c  le  c o n c e s s io n n a ire  le  p lu s  p rè s  d e  c h e z -v o u s  e n  a p p e lan t :

M a rk h a m  O N  : (9 0 5 ) 2 9 4 -7 4 7 7  • D e lta  C B  : (6 0 4 ) 9 4 0 -6 0 6 1  • D ru m m o n d v iile  Q C  : (8 1 9 ) 4 7 8 -7 1 5 1

Ou visitez notre site Web au : www.kubota.ca
P o u r  c h a q u e  tra c te u r  v e n d u , K u b o ta  C a n a d a  fe ra  u n  d o n  à  J E U N E S S E  J ’É C O U T E .

P u iss

S o lu tio n s

P o u r U n M o n d e

C o m p a c t

http://www.kubota.ca
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S u p p lé m e n t d e  L a  T e rre  d e  c h e z  n o u s  (T C N )

lü jûéE êc

É d iteu r

L a  T e rre  d e  c h e z  n o u s  
U n io n  d e s  p ro d u c te u rs  a g r ic o le s  
5 5 5 , b o u l. R o la n d -T h e rr ie n  
L o n g u e u il (Q u é b e c ) J 4 H  3 Y 9  
T é l.: (4 5 0 ) 6 7 9 -8 4 8 3  
C o u rr ie l: tc n @ tc n .u p a .q c .c a  
S ite  w e b : w w w .tc n .u p a .q c .c a

R esp o n sab les à la féd ératio n
G a é ta n  B é la n g e r , A n n e -M a r ie  C h ris te n

D irecteu r

H u g u e s  B e lz ile

R édacteur en ch ef ad jo in t, 
resp on sab le d e la p ub lica tio n

V ic to r L a r iv iè re

S ecré ta ire d e p ro d u ctio n  

L o rra in e  T ro tt ie r

C o llab o rateurs

D e n is e  A u d e t, M ic h e l B e a u v o y e r , N a w a l B e n z a ïd , 
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R esp o nsab le d e la p rod uction

C a ro le  L a la n c e tte

In fo grap his te

A n n ie  B is a ill lo n  
N a n c y  L itje n s

4
Bovins du Québec es t in séré  d ans La Terre de chez nous. E lle in fo rm e les p ro d ucteu rs e t p ro ­

d u ctrices ag rico les e t au tres  p erso n n es in téressées aux  d iverses ac tiv ités ru ra les . A  ch aqu e  
sem ain e la T C N fo u rn it à ses lecteurs d es in form ation s q u iB ncem en t la p ro du ctio n e t la  
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M aiso n d e l’U P A , 555 , b ou l. R olan d^T fe tfjw Itp ng ueu il (Q uéb ec) J4H  3Y 9

A B O N N E Z -V O U S !
Je désire m’abonner à la T e rre  d e  c h e z  n o u s  (au Québec) pour:

□  1 a n : 3 9 ,1 1 $  □  2  a n s : 6 7 ,3 0  S □  3  a n s : 9 3 ,1 7 $ (Taxesincluses)

N o m :. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

A d re s s e :. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

C o d e  p o s ta l:. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  T e l. :. . . . .

N o  m e m b re  U P A :. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

C i- jo in t la  s o m m e  d e  : . . . . . . . . . .  S ig n a tu re :

T P S : R  1 2 1 8  5 )3 2  3 T V Q : 1 0 0 6  1 1 2 6  0 5

S ép ara tio ns d e co u leu rs

P ré im p re s s io n  A d  H o c  L e  G ro u p e

Im press ion

Im p r im e r ie s  T ra n s c o n tin e n ta l in c .

D irecteur d e la p u b lic ité

R é a l L o is e a u

R ep résentan ts p ub lic ita ires

C h r is t ia n  G u in a rd , S y lv a in  J o u b e r t,
R o b e r t B is s o n n e tte . S y lv a in  L a lo n d e

R ep résentant h o rs Q uéb ec

J a c q u e s  L o n g  
T é l. : (9 0 5 )  3 3 5 -5 7 0 0  
F a x : (9 0 5 )  3 3 5 -5 0 0 1

A d m in is tra tio n
J o c e ly n e  G a re a u

T irag e e t ab o n n em en ts

M ic h e lin e  C o u rc h e s n e

D épô t lég a l

B ib lio th è q u e  n a tio n a le  d u  Q u é b e c  
B ib lio th è q u e  n a tio n a le  d u  C a n a d a  
IS S N  0 8 3 2 -5 6 3 4

P ro ch ain e p arution : 20 d écem b re 2001  

D ate d e to m b ée p u b lic ita ire : 16 n o vem b re 2001

N o te: L es id ées exp rim ées d an s ce m ag azin e n 'en g a­

g en t q u e la resp o n sab ilité d es au teu rs .

D an s la p résen te p u b lica tio n , le g én ériq u e m ascu lin  

est em plo yé san s d iscrim in atio n e t u n iq u em en t d an s  

le  b u t d 'a llég er le tex te .

mailto:tcn@tcn.upa.qc.ca
http://www.tcn.upa.qc.ca


r Éditorial

D'ici quelques jours, soit 

les 17 et 18 octobre pro-

L a  F é d é r a t i o n  s e r a  

a u  Rendez-Vousl
chain, se tiendra à Saint- 

Hyacinthe, le Rendez- 

Vous des décideurs de 

l'agriculture et de l’ali­

mentation. Présidé par le 

premier ministre du Qué­

bec, Monsieur Bernard

u  p r o g r a m m e , t r o i s  s u j e t s  d ’ i n t é r ê t  -  

l a  t r a n s f o r m a t i o n  a l i m e n t a i r e ,  

l ’a g r o e n v i r o n n e m e n t , l a  q u a l i t é  e t  l a  

t r a ç a b i l i t é  -  q u i  n e  m a n q u e r o n t  p a s  d e  

s o u l e v e r  u n e  r é f le x i o n  d e  f o n d  s u r  l e  

p h é n o m è n e  d e  l ’ i n d u s t r i a l i s a t io n  d e  

l 'a g r o a l i m e n t a t i o n . D e s  s u j e t s  s é r i e u x  

d o n t  l e s  d é f i s  s o n t  r é e l s  e t  n o m b r e u x  

p o u r  n o t r e  s e c t e u r  d e  p r o d u c t i o n .

Landry, ce grand forum 

réunira l’ensemble des 

partenaires de la chaîne 

agroalimentaire ainsi 

que des représen­

tants des mi­

lieux écono­

mique,

régional, mu­

nicipal et en­

vironnemen­

tal.

UNE POLITIQUE SUR 

LA TRANSFORMATION 

ALIMENTAIRE
C ’e s t  l a  t r a n s f o r m a t i o n  a l i m e n ­

t a i r e  a u  Q u é b e c  q u i  s e r a  e n  q u e l q u e  s o r ­

t e  l a  p i è c e  m a î t r e s s e  d u  Rendez-Vous 

’o c t o b r e . L e  g o u v e r n e m e n t  e n ­

t e n d  d 'a i l l e u r s  y  d é v o i l e r  s a  n o u ­

v e l l e  p o l i t i q u e  e n  m a t i è r e  d e  

t r a n s f o r m a t i o n  a l i m e n t a i r e ,  

l a  F é d é r a t i o n , l e  s u j e t  e s t  

à  f a i t  d ’ i n t é r ê t  e t  m ê m e  

d ’a c t u a l i t é . L e  r é s e a u  d ’a b a t ­

t a g e  d e s  b o v i n s  a u  Q u é b e c  e s t  

f r a g i l e  e t  n o u s  r e n d  d e  p l u s  e n  

p l u s  v u l n é r a b l e  f a c e  à  l a  c o n c u r ­

r e n c e .  O n  m a n q u e  d ’a b a t t o i r s  q u é ­

b é c o i s ,  n o t a m m e n t  d a n s  l e  s e c t e u r  d u  

b o u v i l l o n  d ’a b a t t a g e  - o n  n ’a  q u ’à  

p e n s e r  a u  r é c e n t  a r r ê t  d e s  o p é r a t io n s  

d e  l ’A b a t to i r  Z . B i l l e t t e  -  t a n d i s  q u e  d e s  

i n v e s t i s s e m e n t s  i m p o r t a n ts  s o n t  n é ­

c e s s a i r e s  p o u r  m o d e r n i s e r  l e s  p l a n s  

d ’a b a t t a g e  d ’ i n s p e c t i o n s  f é d é r a l e  e t  p r o ­

v i n c i a l e  d a n s  l e s  a u t r e s  s e c t e u r s  d e  p r o ­

d u c t i o n .

L a  c o n s o l i d a t i o n  d u  r é s e a u  d 'a b a t ­

t a g e  a u  Q u é b e c  c o n s t i t u e  s a n s  a u c u n  

d o u t e  u n e  p r i o r i t é  d e  l a  F é d é r a t i o n .  C a r  

p o u r  e f f e c tu e r  u n e  m i s e  e n  m a r c h é  f l u i ­

d e  e t  e f f ic a c e  d e  n o s  p r o d u i t s  e t  p o u r  

s u p p o r t e r  l a  c r o i s s a n c e  d e  n o t r e  

s e c t e u r ,  i l  e s t  e s s e n t ie l  d e  s e  d o t e r  

d 'u n  r é s e a u  d ’ i n f r a s t r u c t u r e s  d e  t a i l l e  e t  d e

q u a l i t é  q u i  r é p o n d e  n o t a m m e n t  a u x  n o r m e s  i n ­

t e r n a t i o n a l e s  d e  s a l u b r i t é  ( H A C C P ) . E n  p l u s  d e  

p e r m e t t r e  l 'e x p o r t a t i o n  d e  n o s  p r o d u i t s ,  u n  t e l  

r é s e a u  f a v o r i s e r a i t l e  d é v e l o p p e m e n t d ’e n t r e ­

p r i s e s  d e  t r a n s f o r m a t i o n  e t  d e  s u r t r a n s f o r m a ­

t i o n  d e  t o u t e  t a i l l e . C e s  d e r n i è r e s  a s s u r e r a i e n t  

a i n s i l a  d i s t r i b u t i o n  d e  n o u v e a u x  p r o d u i t s  d e  

b o e u f  e t  d e  v e a u  à  v a l e u r  a j o u t é e  e t  s a u r a i e n t  

r é p o n d r e  a u x  b e s o i n s  d e  p l u s  e n  p l u s  é v i d e n t s  

d e s  c h a î n e s  ( c o u p e s  «  c o u n t e r  r e a d y  » )  e t  d e s  

c o n s o m m a t e u r s  ( p r o d u i t s  p r é c u i s i n é s ) .

T o u t e  c e t t e  q u e s t i o n  d e  l a  t r a n s f o r m a t i o n  

e s t  b i e n  s û r  f o n d a m e n t a l e  p o u r  l ’ i n d u s t r i e  a g r o a ­

l i m e n t a i r e . E l l e  s o u l è v e  c e p e n d a n t  d ’a u t r e s  p r é ­

o c c u p a t i o n s  t o u t  a u s s i  s t r a té g i q u e s  d o n t  c e l le  

r e l i é e  a u  r é s e a u  d e  d i s t r ib u t i o n .  C o m m e  o n  l e  

s a i t  d é j à ,  a u  Q u é b e c ,  l a  c o n c e n t r a t io n  d e  n o t r e  

r é s e a u  d e  d i s t r i b u t i o n  n o u s  r e n d  p a r t i c u l i è r e ­

m e n t  v u l n é r a b l e  à  c e t  é g a r d , l e  g o u v e r n e m e n t  

n e  d e v r a i t - i l  d o n c  p a s  é g a l e m e n t  a d o p t e r  u n e  p o ­

l i t i q u e  s u r  l a  d i s t r i b u t i o n  a l i m e n t a i r e ?

DES PROGRAMMES « QUALITÉ » POUR 

LE CONSOMMATEUR
E n  c e  q u i  a  t r a i t  à  l a  q u e s t i o n  d e  l a  q u a l i té  

e t  d e  l a  t r a ç a b i l i t é ,  l a  F é d é r a t i o n  f e r a  p l u s  q u e  b o n ­

n e  f i g u r e  a v e c  t o u s  l e s  p r o g r a m m e s  «  q u a l i té  »  

i n i t i é s  a u  c o u r s  d e s  d e r n i è r e s  a n n é e s  a f i n  d e  r é p o n ­

d r e  a u x  e x i g e n c e s  d u  m a r c h é  ( l e  p r o g r a m m e  d 'i d e n ­

t i f i c a t i o n  p e r m a n e n t e  e t  d e  t r a ç a b i l i t é  d e s  b o v i n s ,  

l a  C h a r t e  q u a l i t é  d u  v e a u , l a  C e r t i f ic a t i o n  d u  v e a u  

d e  g r a in ,  Boeuf Qualité Plus). M a l g r é  t o u s  l e s  e f ­

f o r t s  c o n s e n t i s  d a n s  c e s  p r o j e t s ,  l e  g r a n d  d é f i  p o u r  

a m é l i o r e r  l a  q u a l i t é  e t  l a  t r a ç a b i l i t é  d u  p r o d u i t  d e ­

m e u r e  l ’ i m p l a n t a t i o n  d e  n o r m e s  H A C C P  à  l a  f e r ­

m e .  P o u r  l a  F é d é r a t i o n , l e  d é f i  e s t  p a r t i c u l i è r e m e n t  

d e  t a i l l e  p u i s q u e  p l u s  s o u v e n t  q u ’a u t r e m e n t ,  l a  p r o ­

d u c t i o n  b o v i n e  s 'e x e r c e  e n  p l e i n  a i r . L e s  p o i n t s  d e  

c o n t r ô l e ,  f o n d e m e n t  d u  c o n c e p t  H A C C P ,  d e v i e n n e n t  

a l o r s  b e a u c o u p  p l u s  d i f f i c i l e s  à  m e t t r e  e n  p r a t i q u e .

UN ENVIRONNEMENT À VALORISER

L ’a g r o e n v i r o n n e m e n t  s e r a  é g a l e m e n t  a u  Ren­

dez-Vous. C ’e s t  l e  m i n i s t r e  d e  l ’e n v i r o n n e m e n t  q u i

B O V I N S  O U  Q  U  É  I I  [ - : C  / O C T O B R U -N O V  U  M R C  2  U  ü  I
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Dossier BVD / Recours collectifv ie n d ra  t r a n s m e t t r e  s e s  g r a n d e s  o r ie n ta ­

t io n s  m in is té r ie l l e s . I l  s e r a i t  im p o r ta n t  q u e  

c e s  o r ie n ta t io n s  s o ie n t  d e  n a tu r e  g o u v e r n e ­

m e n ta le ,  t e n a n t  c o m p te  b ie n  s û r  d e  la  p r o ­

te c t io n  d e  l ’e n v i r o n n e m e n t , m a is  é g a le m e n t  

d 'a u t r e s  f a c te u r s  t e l le s  l ’é c o n o m ie , l ’a g r o n o ­

m ie ,  e tc . ,  a f in  d ’a s s u r e r  l e  d é v e lo p p e m e n t d e  

l ’a g r ic u l tu r e  d a n s  le  r e s p e c t  d e  l ’e n v i r o n n e ­

m e n t . E n  p lu s , i l e s t  e s s e n t ie l  q u e  le s  r è g le ­

m e n ts  q u i d é c o u le n t  d ’u n e  te l l e  o r ie n ta t io n  

n e  s o ie n t p a s  d é c lo i s o n n é s  d u  s e c te u r d e  

p r o d u c t io n  à  q u i  i l s  s 'a p p l iq u e n t .  P a r  e x e m ­

p le , la  p r o b lé m a tiq u e  a g r o e n v i r o n n e m e n ­

ta le  b o v in e  f o n d é e  s u r  la  g e s t io n  d u  f u m ie r  

s o l id e  e s t to ta le m e n t d i f f é re n te  d ’u n e  p r o ­

d u c t io n  q u i  g é n è r e  d u  f u m ie r  l iq u id e .  O r , i l  

v a  d e  s o i q u e  le s  r è g le m e n ts  e t le s  e x ig e n ­

c e s  d o iv e n t s ’a ju s te r  à  c e t te  r é a l i t é . L e  d é ­

v e lo p p e m e n t d 'u n e  p r o d u c tio n  c o m m e  la  

n ô t r e , q u i e x e r c e  p e u  d e  p r e s s io n  s u r  l ’e n ­

v i r o n n e m e n t ,  d e v r a i t m ê m e  ê t r e  p r iv i lé g ié  

p a r  la  r é g le m e n ta t io n  g o u v e rn e m e n ta le !

QUI PAIERA LA NOTE?

C e s  d e u x  jo u r s  d e  d i s c u s s io n s  s e r o n t  

s a n s  d o u te  f e r t i l e s  e n  id é e s . B ie n  q u e  p a s ­

s io n n a n ts  e t  p o r te u r s  d ’a v e n i r , to u s  le s  s u ­

je t s  a b o r d é s  d a n s  le  c a d r e  d e  c e  f o r u m  s o n t  

c e p e n d a n t  in t im e m e n t l ié s  à  d e s  q u e s t io n s  

d 'o r d r e  f in a n c ie r . U n e  p o l i t iq u e  d e  t r a n s f o r ­

m a t io n , a u s s i  b o n n e  s o i t - e l l e ,  s a n s  f in a n c e ­

m e n t e t  s a n s  c a p i ta l d e  r i s q u e  e s t  v o u é e  à  

l 'é c h e c  to u t  c o m m e  le s  p r o je t s  d e  q u a l i t é  e t  

d e  t r a ç a b i l i té . L a  s c ie n c e  e t la  te c h n o lo g ie  

n o u s  p e r m e t te n t  a c tu e l le m e n t d e  r é p o n d re  

à  d e s  e x ig e n c e s  d e  p lu s  e n  p lu s  é le v é e s  m a is  

to u s  c e s  p r o g ra m m e s  «  d 'a s s u r a n c e -  

q u a l i té  »  s o n t c o û te u x , id e m  p o u r l 'e n v i­

r o n n e m e n t . Q u i d o i t a s s u m e r la  f a c tu r e ?  

C e r te s , u n e  p a r t i e  d e s  c o û ts  s e r a  n é c e s s a i­

r e m e n t  a s s u m é e  p a r  l ’ in d u s t r ie .  M a is  le  g r o s  

d e  la  f a c tu r e  d e v r a  ê t r e  p a r ta g é  p a r  le  g o u ­

v e r n e m e n t  e t  le s  c o n s o m m a te u r s .

M I C H E L  D E S S U R E A U L T

P r é s id e n t

D e s  p r o d u c te u rs  d e  b o v in s  to u c h é s  

p a r  le  B V D  s o u h a i te n t  in te n te r  u n  r e c o u r s  

c o l le c ti f  c o n tr e  le  g o u v e r n e m e n t a f in  d 'ê t re  

p le in e m e n t d é d o m m a g é s  p o u r  le s  p e r te s  

e n c o u r u e s  d a n s  le u r  c h e p te l .

M o n s ie u r  G a é ta n  I m b e a u l t , u n  d e s  

p r o d u c te u r s  to u c h é s  p a r  l ’é p id é m ie ,  a  l a n ­

c é  u n  a p p e l à  la  m o b i l i s a t io n . I l in v i te  le s

P a s  m o in s  d e  2  8 0 0  b o u v i l lo n s  

d 'a b a t ta g e  o n t  é té  t r a n s ig é s s u r  l 'e n c h è ­

r e  é le c t r o n iq u e  d u  b o u v i l lo n  d ’a b a t ta g e  

d u  2 2  a o û t  d e r n ie r .  D u  ja m a is  v u !  E x c e p ­

t io n  f a i te  d e  q u e lq u e s  lo t s , l ’e n s e m b le  d e s  

b o u v i l lo n s  o n t  é té  v e n d u s  e n  1 h e u r e  3 0  

p o u r d e s  v e n te s  to ta l i s a n t p r e s q u e  

4  0 0 0  0 0 0  $ . C e t im p o r ta n t v o lu m e  s 'e x ­

p l iq u e  e n  p a r t ie  p a r  la  f o r te  c o m m e r c ia ­

l i s a t io n  d e s  b o u v i l lo n s  p o u r  f in  d ’a b a t ­

ta g e  q u e  l ’o n  c o n n a î t  à  c h a q u e  a u to m n e ,

A f in  d 'a c c u e i l l i r  l e s  n o u v e a u x  p r o d u c ­

te u r s  a g r ic o le s , l ’U P A  a c h e m in e ,  d e p u is  q u e l ­

q u e  te m p s , u n e  p o c h e t te  d e  b ie n v e n u e  e t  

d ’ in f o r m a t io n  à  to u s  c e s  n o u v e a u x  m e m ­

b r e s . C e t te  p o c h e t te  c o m p re n d  u n e  s é r ie  d e  

d é p l ia n t s  v a r ia n t  s e lo n  la  p r o d u c t io n  e t  la  r é ­

g io n  d u  d e s t in a ta i re .  R e g r o u p é  s o u s  la  th é ­

m a t iq u e  L e  s y n d ic a l i s m e  e n  a c t io n , c h a q u e  

d o c u m e n t p r é s e n te  u n  é lé m e n t d e  la  s t r u c ­

tu r e  «  u p é e n n e  »  a d a p té  à  la  r é a l i t é  d u  n o u ­

v e a u  p r o d u c te u r .

A in s i ,  p a r  e x e m p le , u n  n o u v e a u  p r o ­

d u c te u r d e  b o v in s  d e  la  B e a u c e , r e c e v r a  

d a n s  s a  t r o u s s e  u n  d é p l ia n t  d e  la  F é d é ra ­

t io n  d e s  p r o d u c te u r s  d e  b o v in s  d u  Q u é b e c , 

u n  a u t r e  d e  s o n  s y n d ic a t r é g io n a l ( B e a u ­

c e ) ,  u n  t r o i s iè m e  d e  s o n  s y n d ic a t  d e  b a s e ,  

l e  to u t  c o m p lé té  p a r  le  d é p l ia n t  g é n é r a l  d e  

l 'U P A . G r â c e  à  c e t te  h e u r e u s e  in i t i a t iv e , le s

p r o d u c te u r s  e t p r o d u c t r ic e s  c o n c e r n é s  à  

c o m m u n iq u e r  a v e c  lu i a u x  c o o r d o n n é e s  

s u iv a n te s  :

G a é ta n  I m b e a u l t  

8 1 4 , r a n g  8

S a in t - A d e lm e  ( Q u é b e c )  G O J  2 B O  

T é l : ( 4 1 8 )  7 3 3 - 4 4 5 1

Usera plus facile de le joindre vers 17 h 45

m a is  é g a le m e n t p a r l 'a r r ê t te m p o ra i r e  

d e s  a c t iv i té s  d e  l 'A b a t to i r  Z . B i l l e t t e .

D e p u is  le  d é b u t  d e  l ’a n n é e , o n  c o n ­

n a î t , d a n s  c e  s e c te u r  d e  p r o d u c t io n , u n e  

a u g m e n ta t io n  im p o r ta n te  d e s  v o lu m e s  d e  

v e n te . S i o n  c o m p a r e  à  p a r e i l l e  d a te  l 'a n  

d e r n ie r , la  p r o d u c t io n  e s t e n  a v a n c e  d e  

1 0  0 0 0  tê te s . L e  p o id s  m o y e n  d e s  b o u ­

v i l lo n s  s e  s i tu e , q u a n t à  lu i , à  e n v i r o n  

7 8 7  lb , c a r c a s s e  c h a u d e .

n o u v e a u x  p r o d u c te u r s  r e ç o iv e n t  d e s  r e n ­

s e ig n e m e n ts  f o r t  u t i l e s  à  le u r  p r o d u c t io n  

e t s o n t é g a le m e n t s e n s ib i l is é s  a u  d y n a ­

m is m e  d u  s y n d ic a l i s m e  a g r ic o le  e t à  la  

f o r c e  d e  le u r  r é s e a u .

*  A g e n te  d e  c o m m u n ic a t io n  e t  d e  p r o m o tio n ,  

F P B Q

tff! WM'
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ENCHÈRE DU BOUVILLON D’ABATTAGE

Des ventes records :
4 000 000 $ en 1 heure 30!

Bienvenue aux nouveaux 
producteurs!



FÉ D É RA TIO N D E S P R O D U C T!

D E B O V IN S D U Q U É B EC

555, bou l. R o land-Therrien  
Longueu il (Q uébec) J4H3Y 9  
Tél. : (450) 679-0530 . Téléc.: (450) 442-9  
C ourriel: fpbq@ upa.qc.ca  
S ite In ternet: w w w .bovin.q

C O M ITÉ E X É C I 

P résident : M ichel D essutl 

2950, rue S t-Jean  
S t-M aurice (Q uébec)

G 0X 2X 0

Tél. &  té lécop ieur : (819) 693-7540/(819)693-0334

V ice-président : G ib D rury  
C .P. 30 ,466, chem in des É rables  

A lcove (Q uébec)

JO X 1A0

Tél. &  té lécopieur : (819) 459-2991/459-1803

Y van Ten-H ave

1750, rangs 2 et 3 -R R 1

S t-V ita l-de-C lerm ont (Q uébec)

JO Z 3M 0

Tél. &  té lécopieur : (819) 333-5703

J.-A lain Laroche  
840, rang 6  
S aint-A lbert, Q uébec  
J0A 1E 0

Tél. &  té lécopieur : (819) 353-2910/353-2903

A ndré R icard  
409, G rande ligne  
S t-A lexis (Q uébec)

JO K 1T0

Tél &  té lécopieur : (450) 839-7135/839-7285

P E R S O NN E L

S ecréta ire généra l:
G aëtan B élanger gbelanger@ upa.qc.ca

D irectrice adm inistrative:
C hanta l B runeau cbruneau@ upa.qc.ca

D irecteur de la m ise en m arché B ovins de  
réform e, V eaux la itiers et V eaux d 'em bouche: 
Louis H ébert louishebert@ upa.qc.ca

D ire cteur de la m ise en m arché  
B ouvillons d 'abattage:
M arc G rim ard m grim ard@ upa.qc.ca

D irectrice de la m ise en m arché  
V eaux de grain et V eaux de la it :
C laud ine M arte l cm arte l@ upa.qc.ca

C om m unications :
D en ise A udet daudet@ upa.qc.ca

S tatis tiques et M archés:
A nn Fom asier afornasier@ upa.qc.ca

E nvironnem ent et adm inistration:
N athalie C ôté ncote@ upa.qc.ca

P roduction et recherche:
A nne-M arie C hristen am christen@ upa.qc.ca

S ecréta ire de d irection:
N oëlla  M orrissette nm orrissette@ upa.qc.ca

La Fédération des producteurs de bovins du Québec 

représente les producteurs do bovins regroupés en 

14 syndicats régionaux couvrant tout le territoire 
québécois. Créée en 1974, la Fédération a pour mis­

sion de détendre leurs intérêts économiques et pro­

fessionnels, de soutenir le développement de la pro­

duction bovine et de gérer les mécanismes de mise en 

marché collectifs des bovins.

RENE BARIL*

Identifiants et 
réglementation

À la suite des recommandations du 

comité technique sur les offres des deux 

candidats en lice, le conseil d'administra­

tion provisoire d’Agri-Traçabilité Québec 

(ATQ) a retenu celle de la compagnie All- 

flex comme fournisseur unique des identi­

fiants. G lobalement, leur offre rencontrait 

le m ieux les critères d'évaluation retenus 

(qualité du produit, expertise de l'entre­

prise, disponibilité des lecteurs, capacité à 

honorer le contrat, etc.).

P R É P U B LIC A TIO N

La Fédération, ATQ et les interve­

nants attendent anxieusement la prépu­

blication par le Gouvernement du Québec 

du Règlement sur l'identification perma­

nente et la traçabilité. Il s'agit d'un cadre 

légal indispensable à l'application de la 

Loi sur la protection sanitaire des ani­

maux votée en décembre dernier. La pé­

riode de prépublication, d'une durée de 60 

jours, offre à chacun (individus et organi­

sations) l’opportunité de donner son opi­

nion. Suite aux observations reçues, le 

Gouvernement modifie, s'il y a lieu, le rè­

glement déposé avant de le faire adopter 

par le Conseil des m inistres.

La mise en opération du program­

me d’identification permanente et de tra­

çabilité exige également l’appariement des 

données provenant de plusieurs interve­

nants. Il s'agit de trouver un dénomina­

teur commun afin que la base de données 

d'ATQ puisse pleinement jouer son rôle du 

point de vue de la traçabilité.

P LA N D E C O M M U N IC A TIO N

Un plan de communication permet­

tra à tous les intéressés (producteurs et 

intervenants) de connaître son rôle dans 

la réalisation ce dossier. En plus de les in­

former sur les modalités d’application, le 

plan contiendra un volet information 

pour les consommateurs tant à l’interne 

qu’auprès des pays importateurs de nos 

produits. D’ores et déjà, nous pouvons af­

firmer que dès que le projet sera devenu 

réalité, il deviendra le standard de référen­

ce international en terme d’identification 

permanente et de traçabilité des bovins.

Une fois la phase de prépublication 

du Règlement terminée, nous serons plus 

en mesure de publier l’échéancier des évé­

nements menant à l'entrée en vigueur du 

programme. ^

*agr., chargé de projet, identification permanen­

te, FPI1Q

W atèrMaster

V otre réponseV otre réponse  

en beso in  

d’eau

m Grande superficie pour boire
■ Facile à nettoyer
■ Monocoque et isolé
■ Construit en polyéthylène
■ Chauffage électrique en option
■ Quatre grandeurs disponibles

tes oisrsiBunoNS

JAD-VENT
AU.: Victor Lemay
B.P. 1)40. Ayr, Ontario N0B 1EO

(519 ) 632-7471
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Nous sommes #1 au QuÊtëec
PoWi l'éleoocfe de veaux de lait leuAxh
Services techniques et prophylaxie animale
UN PARTENARIAT : L'ÉLEVEUR ET LE TECHNICIEN

La constance de nos recherches depuis plus de 20 ans, nous permet 
d'offrir à chaque élevage, l'assistance la mieux adaptée ainsi qu'un suivi 
informatique des meilleures performances réalisées grâce aux 70 000 
veaux que nous produisons annuellement.

Afin de satisfaire aux conditions 
sanitaires, d'hygiène, de qualité 
supérieure et pour une meilleure 
rentabilité de leurs activités, notre 
équipe de techniciens spécialisés 
offre aux éleveurs une combinaison 
d'efforts et de conseils pour leurs 
installations, système de ventilation 
et agencement des bâtiments.

Ils apportent également une aide 
précieuse au niveau de la prophylaxie, 
grâce aux concepts élaborés dans les 
grandes entreprises européennes, leader 
mondiaux dans la production vitellière.

SIÈGE SOCIAL
540 rue Martineau 
SAINT-HYACINTHE 
(Québec) J2S 8B1 
Tél.: (450) 796-5874
Fax: (450) 796-4345

Les productions animales doivent \ ]
s'adapter en permanence à un environnement! 
en constante évolution. Pour cela, chacun 
doit maîtriser parfaitement ses techniques

d’élevage et les faire évoluer en tenant compte des contraintes 
imposées par la disponibilité des animaux ainsi que par les 
besoins des consommateurs.

CENTRE D’ABATTAGE 

1591 Chemin Ste-Claire 
LA PLAINE (Qc) J7M 1H2 
Tél.: (450) 478-2055
Sans frais : 1 800 251-2055 
Fax: (450) 478-4589

Ce savoir-faire à un vecteur :
Une équipe de techniciens 

qui sait écouter et conseiller.

Vente
DE FEMELLES ANGUSuebec

ANGUS
DE NOS MEILLEURS ELEVEURS 

QUÉBÉCOIS

Ranch Lougami 
155 rue 

des Vétérans 
Asbestos 
(Québec)

H 1
> ,\‘Jr ' V -,

Pour plus d informations, 
contactez nos organisateurs :

Jeannot Audrey 
Jack
Tél.:
(418) 842-2331 
Fax:
(418) 842-7444
email 
ajsangus@istar.ca

Pierre 
Laberge
Tél.:
(819) 839-3350 
Fax
(819) 839-1202
email 
manasan@inter- 
linx.qc.ca

Luckenuik 
Tél.:
(819) 394-2650 
Fax:
(819) 394-1177

QUAND
Samedi

13 OCTOBRE
2001

à 1hOO
Transport gratuit 

pour 2 animaux et plus.

Cartes routières, réservations de motels, 
catalogues de vente ou toutes autres informations

CONTACTEZ
Pierre Laberge

de l’Association Angus du Québec

Tél.: (819) 839-3350 
Fax: (819) 839-1202

ANGUS
BOVINS I)U QUÉBEC / OC T O B R I: - N O V E M B U li 2 0 0 I

mailto:ajsangus@istar.ca
mailto:manasan@inter-linx.qc.ca
mailto:manasan@inter-linx.qc.ca
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La clôture électrique fait 

partie intégrante du paysage 

rural québécois tout parti­

culièrement chez les produc­

teurs de bovins. De nombreux 

avantages témoignent de sa 

popularité. Elle est facile à 

installer, durable, économique 

et sécuritaire pour les ani­

maux. La clôture électrique est 

aussi l’outil essentiel pour 

améliorer la gestion des 

pâturages. Cependant, pour 

une efficacité maximale, il est 

important d’utiliser les bons 

éléments et de ne pas lésiner 

sur les matériaux nécessaires. 

Malgré cela, des fuites 

d’énergie ou des bris peuvent 

survenir, le présent dossier 

vous donne quelques pistes 

pour vous aider à trouver et à 

solutionner le problème. Pour 

des vaches bien gardées, il n’y 

a pas mieux qu’une clôture 

électrifiée!

m

w-S’
. I V ..* • •



Clôtures électriques
ÉRIC BOYER * ET MARIO QUÉVILLON **

L'ABC d'une bonne clôture électrique

11

CLOTURE

TIGES

CÂBLE ISOLÉ

Habituellement, trois tiges métalliques d'une longueur de 2 m tfipieds), plantées à 2 m de profon­

deur, espacées de 2 m (10 pieds) et reliées entre elles et la borne de la boite sont recommandées 

pour la mise ù la terre

L
’herbe des pâturages est sans aucun 

doute l’aliment le plus économique 

de la ration des bovins. Malheureu­

sement, encore trop de producteurs 

contrôlent mal la surpaissance et la sous- 

paissance et se retrouvent avec des pénu­

ries d’herbe en plein milieu de l’été. Un 

bon système de clôtures est donc néces­

saire si l’on veut gérer convenablement 

nos pâturages et s’assurer d’un approvi­

sionnement régulier d’herbe de qualité.

QU’EST-CE QU’UNE 
BONNE CLÔTURE?

Une bonne clôture électrique est 

celle qui contrôle les animaux en leur 

donnant un choc court et vif mais non 

dangereux. Elle est alimentée par un puis­

sant électrificateur qui distribue le cou­

rant uniformément sur de longues distan­

ces indépendamment du nombre de fils. 

De bon isolateurs permettent une impul­

sion maximum sur toute la longueur de la 

clôture et la puissance du système est as­

surée par une bonne mise à la terre.

LES COMPOSANTES 
DE LA CLÔTURE

Les générateurs d'impulsion

Les générateurs d’impulsions (boîte 

électrique), ou électrificateurs, doivent 

être installés à l’abri (seulement pour les 

modèles 110 et volts 220), hors de la por­

tée des enfants et dans un endroit sans ris­

ques d’endommagement mécanique ou 

incendiaire. Ils sont disponibles en plu­

sieurs modèles et sont classés selon deux 

critères : l’importance du choc (mesuré 

en volts) et la capacité de maintenir un 

bon voltage sur une longue distance 

même lorsque l’herbe touche au fil (puis­

sance de la boîte - mesurée en joules). On 

les différencie également par la provenan­

ce de la source du courant (110 ou 220

volts A.C.; à 12 volts et/ou avec panneau 

solaire), par le réglage du voltage (sans ré­

glage, fort, moyen, faible) et par le nom­

bre de sorties : conventionnel ou bi-polai- 

re. Un voltage minimal de 3 000 volts est 

recommandé si on veut que la clôture soit 

efficace lorsque le terrain est sec ou gelé.

La mise à la terre (ground)

Sans une bonne mise à la terre, il ne peut 

y avoir de choc électrique efficace même si 

la boîte électrique est très puissante. La 

mise à la terre doit être parfaite pour que 

l’impulsion complète le circuit et donne 

un choc efficace à l’animal. Un sol humide, 

qui conduit mieux le courant qu’un sol 

sec, est un meilleur endroit pour installer 

la mise à la terre. Habituellement, trois ti­

ges métalliques d’une longueur de 2 m (6 

pieds), plantées à 2 m de profondeur, espa­

cées de 3 m (10 pieds) et reliées entre elles 

et la borne de la boîte sont recommandées

(figure 1 ). Le système de mise à la terre de 

la clôture devrait être à au moins 15 m (50 

pieds) des mises à la terre du réseau élec­

trique ou téléphonique.

La broche

La broche qui transporte le courant 

peut être comparée à un boyau d’arrosage. 

Plus celle-ci est grosse, plus elle transpor­

te d’eau (figure 2). Ainsi, une broche de 2,5 

mm (jauge 12 1/2) transportera trois fois 

plus de courant, trois fois plus loin qu’une 

broche de 1,6 mm (jauge 16). De plus, une 

broche plus grosse casse moins facile­

ment. Pour les clôtures permanentes, il est 

recommandé d’avoir une broche d’une 

grosseur minimale équivalente à 2,5 mm 

que l’on tendra à 150 Ib avec un tendeur 

spécial placé au milieu de la clôture. Cette 

tension supplémentaire permet à la clô­

ture de résister aux chutes de branches et 

autres avaries. L’hiver, si on ne garde pas
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P E T IT E  P O M P E  ^

J | P E T IT  T U Y A U I1
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P L U S IE U R S  K IL O M E T R E S -

| tL L C T  N IF ÏC A T EU N

A  B A SS E  
| P U ISS A N C E  

I JO U L E

B a sse p re ss io n  e t vo lu m e , 
p e rte s d e  vo lu m e 

d is tan ce  e t fro tte m e nt.

U N  F IL H r IT
B a sse  te n s io n , fu ite s d u e s à  vé g é ta tio n , 

d is tan ce  e t ré s is tan ce .

P R E S S IO N  N U L L E

T E N S IO N  N U L L E

H A U T E  P R E S S IO NO R O S  T U Y A UG R O S S E  P O M P E

H a u te p re ssio n  e t vo lu m e , p e rte s d e  vo lu m e , 
d is ta n ce m a is p e u  d e  fro tte m e n t.

E L E U T R IR C A T E U K  
A  H A U T E  P U IS SA N C E  

1 in  JO U LE S

F IL S  C o u ran t à  h a u te  te n s io n .
M U L T IP L E S fu ite s e t d is tan ce  m a is  p e u  d e  re s is ta n ce

F ig u re 2

Un bon étectrificateur, une broche de bonne grosseur - jauge 12 1/2 ■ transportera le courant 

sur de longues distances pour une efficacité maximale.

lo n g te m p s m a is e s t p ar co n tre p lus fa c ile  

à ca sser. L e s iso la te u rs fixé s a ve c u n c lou  

ce n tra l so n t d é con se illés à ca u se d es ris ­

q ue s d e m ise à la te rre . L ors  d e la  p o se, il 

e s t so u ha ita b le d e la isse r u n p eu d e jeu  

p ou r q u e le fil p u isse b ou ge r d a ns l'en ca - 

vu re d e l’iso la te ur lo rsqu ’il y  a u ne fo rce  

e xercée p ar u n a n im a l o u p ar la ch ute  

d ’u n e b ran che .

Les barrières

S i p oss ib le , in s ta lle r le s b arriè res  

d an s u n e nd ro it p la t e t fe rm e e t lo in  d es  

p e n te s e sca rpé es o ù il p e ut y a vo ir d e 

l’é ros io n . L es b arriè re s , co m po sé es le  p lus  

so u ve nt d ’u n  s im p le  re sso rt o u d ’u n  « p o - 

ly tap e » fixé a u b ou t d ’u n e p o ig né e, d o i­

ve n t ê tre  v is ib le s . P ou r m ie u x  tran sm ettre  

le co ura nt e t p o u r u n e q ue s tion d ’e n tre ­

tie n , il e s t re com m an dé  d e  p asser u n  câ b le  

g a lvan isé iso lé  so u s te rre . 2

"directeur régional, Gallagher

**agr. et ing., MAPAQ Abitibi-Témiscamingue

d ’a n im a ux d a ns l’e nd os , il e s t co nse illé  

d ’e n le ver la  te ns io n d e la  b ro che .

P o u r le s c lô tu res  te m p ora ire s o u le s 

c lô tu res d e ra tio n ne m en t, o n u tilise ra  d e 

la  co rd e  é le ctrifié e .

L e n om b re d e b roch es  p ou r les  c lô ­

tu re s p e rm an e nte s p eu t va rie r se lon le s 

b e so in s : u ne  b roch e  é le c trifiée  e s t trè s e f­

fica ce p ou r p ro té ge r le s c lô tu re s e x is tan ­

te s e n b a rbe lés  o u e n b roch es  ca rre lé es , e t 

d e u x (1 8-3 6 p ou ces / 4 5 -90 cm ) à tro is  

b roch e s (1 2-2 4-3 6 p ou ces  / 3 0 -6 0 -9 0 cm ) 

so n t trè s e ffica ce s p ou r g ard er les va ch e s 

e t le urs  ve a u x .

Les piquets

L e s p iqu ets  p ou rro n t ê tre e n cè dre , 

e n « In su ltim b e r » , e n p las tiq ue  o u e n m é­

ta l (a tten tion à la p ose d e l’iso la te ur p ou r 

n e p a s c ré er d e m ise à la te rre ). S e lon le  

re lie f, o n p o urra e spa cer le s p iqu ets d e 

su pp o rt (1 25  à 1 50 m m  d e d iam è tre (5  à  6  

p o u ce s )) ju squ ’à  3 0 m  (1 00 p ie ds ) d e d is ­

ta nce . D e s e spa ceu rs o u  d e s iso la te u rs  su r 

p iqu ets  p lan tés p eu p ro fo n dé m e nt, p la cés  

à to u s le s 1 0 m (3 0 p ie ds), se rv iron t à 

m a in te n ir la  d is tan ce e n tre le s fils . À  ch a­

q u e e x trém ité , il e s t im po rtan t, é ta n t d on ­

n é la  te ns io n  d a ns les  fils , d e b ie n in s ta lle r 

le s p o te a ux d e co in .

Les isolateurs

L e s iso la te urs  so nt n é ce ssa ire s s i o n  

u tilise  p a s d e p iqu ets  iso la n ts  (« In su ltim ­

b er »  o u  p las tiq ue ). Ils  p eu ve nt ê tre  e n n y­

lo n , e n p o lyé th y lèn e , e n fib re d e ve rre , ré ­

s is ta n ts a u x ra yon s u ltra -v io le ts o u e n co­

re , e n p orce la in e . L a p o rce la in e d u re p lu s

Sources : Une bonne clôture, à la bonne 

place, au bon moment! MAPAQ et Ma­

nuel sur la clôture électrique, Gallagher, 

38 pages.
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E R IC  B O Y E R  *

C lô tu re s é le c tria u e s

Installer 

un parafoudre

PH O TO : ER IC BO YER

i

! Dans les endroits très sujets à la foudre, il

I
est possible d'ajouter un parafoudre supplé­

mentaire à chaque kilomètre a/in de faire 

s dénier la foudre dans le soi

I_ _ _ _ _ _ _ _ z______

Il est im portant d ’installer un para­

foudre sur le systèm e d’é lectrification. Il 

protège I e lectrificateur contre la foudre, 

e t ça coûte m oins cher que de le rem pla­

cer! La foudre cherche tou jours le chem in 

le p lus facile et le p lus court à la terre .

A insi, il faut que le systèm e de m ise 

à la terre de l'é lectrificateur so it p lus effi­

cace que le systèm e de m ise à la terre de 

l'a lim entation 110 volts, sinon la foudre 

sortira par ce dern ier en passant par 

l’é lectrificateur. D onc, p lus de dom m ages 

à l’é lectrificateur.

Le parafoudre rég lab le est insta l­

lé sur un poteau à proxim ité de l'élec­

trificateur.

Le câble iso lé supérieur re lie l'é lec­

trificateur à la clô ture en passant par le 

boulon supérieur du parafoudre.

Le câble iso lé in férieur re lie le bou­

lon in férieur du parafoudre au systèm e de 

m ise à la terre de l’é lectrificateur.

Le parafoudre s’a juste en fonction 

de la puissance de votre é lectrificateur.

* R eprésentant G allagher

P o u rq u o i c h o is ir le

S e lo n  A g ricu ltu re  C a n ad a , le  

ta u re a u L IM O U S IN  e s t le  m e illeu r
ta u re a u  e n  c ro is em e n t te rm in a l.

L IM O U S IN

L IM O U S IN

L IM O U S IN

L IM O U S IN

C H A R O L A IS

L IM O U S IN

L IM O U S IN
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S im m e n ta l
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Clôtures électriques

« Le courant passe pu! »
Petit à petit, les vaches se sont étirées le cou... Le choc électrique a sombré dans l’oubli... Et hop, 

voilà les vaches dans le jardin du voisin, ça d’I’air que le courant passe pu!! Où est le problème et 

comment faire pour le repérer?

TAtUAU POU* U MPMAGE 

MS PROBLEMES
DÉBUT

IDENTIFIER LE PROBLÈME

À l’aide de questions bien choisies, cet arbre décision­

nel est d’une aide précieuse pour la détection des problèmes 
de votre système électrique.

Voltmètre
numérique

Est-ce que le 
réseau a été 
augmenté?

Système de mise 
à la terre 

défectueux

Haute résistance sur:
1. câble isolé
2. clôture
3. joints

Est-ce que le voltage 
sur la clôture 

a dépassé 2 500 volts 
antérieurement?

Est-ce que le voltage sur la 
mise à la terre 

dépasse 200 volts?

Est-ce que le voltage 
entre les bornes de 

l'électrificateur dépasse 
3 OOO volts?

Clôture en court-circuit.
1. isolant défectueux
2. court-circuit accidentel
3. végétation

Vérifier de nouveau les 
conditions défectueuses. 

Si toujours présentes, 
retourner au début.

Un électrificateur 
probablement inadéquat.

Mais vérifier pour des 
courts-circuits en premier.



Électrificateur 330 pieds

3 pieds

LA MISE À LA TERRE

Le système de mise à la terre est 

bien souvent la cause première de la 

perte d’efficacité du système. La mise à 

la terre de votre électrificateur devrait 

être vérifiée au moins une fois par an­

née durant la période sèche. La façon la 

plus rapide de vérifier votre système est 

de toucher d’une main, une tige de mise 

à la terre et de l’autre, toucher le sol. Si 

vous sentez un choc, votre mise à la ter­

re est inadéquate! Si vous préférez une 

expérience moins éprouvante, vous pou­

vez utiliser un voltmètre.

VÉRIFICATION

Piquer une ou plusieurs tiges mé­

talliques dans le sol à environ 100 m de 

l’électrificateur et appuyez-les sur le fil 

de clôture sous tension. Si la tension de 

la clôture est de plus de 1 000 volts, 

ajouter d'autres tiges.

-r- * n.

PHOTO: ÉRIC BOYER

Vérifier la tension entre la mise à 

la terre de la clôture et une courte tige 

de référence, plantée dans le sol à un 

mètre de la mise à la terre (figure 1). 

Cette tige devrait mesurer au moins 20 

cm (8 pouces). Si la tension est de plus 

de 200 volts, on peut procéder à l'amé­

lioration du système par l’ajout de tiges 

additionnelles de mise à la terre. ^

. " -J.

■ si

De la

Poids initial, lb 
Gain quotidien, 
Efficacité alimer

H I H] E T 
PHOWT HS
wtMmmr

recherche à la ferme - Démonstration à la ferme
PHASE FINITION PHASE CROISSANCE (ONTARIO)

(ALBERTA) (MOYENNE DE 2 TESTS)
TÉMOIN PROMOTE N.E.T. TÉMOIN PROMOTE N.E.T.

Voici une technologie 
naturelle et innovatrice 

de fabrication d'aliments 
qui augmente l'énergie 
de la ration et améliore 

la performance des bovins.
Pour plus d'information concernant ces produits, 

veuillez communiquer avec votre concessionnaire Purina.

847.2
3.31
8.12

795.9
3.62
7.69

+ 9.4% 
+ 5.2%

688.2
2.98
6.24

701.3
3.31
6.08

+ 11.1% 

+ 2.6%
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Entrefilet
Le boeuf, la nourriture du cerveau!

Une nouvelle recherche publiée en juin dans le journal scientifique « Pediatrics » indique que même une faible carence 

en fer peut réduire les aptitudes scolaires pour les mathématiques. La différence était plus frappante chez les adoles­

centes, un groupe ayant une forte prévalence à une déficience en fer.

L’étude de l’université de Rochester inclut des données nationales sur 5 398 enfants âgés entre 6 et 16 ans. 

Globalement, une déficience en fer était observée chez 3 % des enfants et chez 8,7 % des filles âgées entre 12 et 16 ans. 

Les notes moyennes obtenues en mathématique chez les enfants ayant une déficience en fer étaient de six points plus 

faibles que celles des enfants n’ayant pas de déficience. Cette différence était de plus de huit points chez les adolescentes. 

La chercheuse principale, Jill Halterman, explique que traditionnellement, les filles sont supérieures aux garçons en 

mathématique particulièrement au primaire et au premier cycle du secondaire. Cette tendance se renverse cepen­

dant au deuxième cycle du secondaire et au collège. Elle dit qu’une déficience en fer pourrait expliquer les résultats 

de sa recherche pour les filles; les filles étant prédisposées aux carences en fer à cause des menstruations et d’une 

diète faible en fer.

Source : BEEF, juillet 2001

-r

Pourguo LiantJiléJeyjeurs aiment les 
y ^ d f i M K  BiohWskd 'Aquitaine ?

Pour leur docilité

Pour leur facilité de vêlage

Pour leur rendement en 
viande

Pour leur musculature

Pour leur couleur

Parce que cette race 
transmet ses caractères 
dominents en croisement

e quJelle rapporte plus 
d'argent à la vente.

C o m p é t i t i o n  d e  
C a r c a s s e  1 9 9 8

É l e v e u r P o i d s P o i d s  C a r c a s s e P o in t a g e
B l o n d e  d 'A q u i t a i n e v i t  ( I b s ) c h a u d e  ( I b s ) R e n d e m e n t d e  c o u p e

S o u t h v ie w  B l o n d e s " 1 0 9 0 7 1 5 . 5 0 6 5 .6 4 % 6 9 .6 2 %
S o u t h v ie w  B l o n d e s 1 1 5 0 7 3 5 . 5 0 6 3 . 9 6 % 6 7 . 1 6 %
B l o n  D e l l  F a r m s 1 1 2 0 7 3 7 . 5 0 6 5 .8 5 % 6 8 .7 2 %
W e s t l a n e  F a r m s 1 2 7 0 8 3 8 . 0 0 6 5 . 9 8 % 7 1 . 4 4  %
S o u t h ie w  B l o n d e s 1 1 7 0 7 9 0 . 5 0 6 7 . 5 6 % 6 7 . 4 8 %

G r a n d  C h a m p io n 1 0 5 0 6 9 3 . 0 0 6 6 .0 0 % 7 1 .2 9 %

M o y e n n e  d a n s  l a

c o m p é t i t io n  d e  
c a r c a s s e "  —

1 1 9 2 . 0 8 7 3 0 . 1 6 6 2 . 8 3 % 6 3 . 1 5 %

G r a n d  c h a m p io n  d e  r é s e r v e  
M o y e n n e  d e  7 7  a n im a u x

(BLONDE d'AQUITAINEJ v

Association Blonde d'Aquitaine du Québec
6 0 2 ,  r a n g  C o u t u r e ,  C h e s t e r v i l l e  ( Q u é b e c ) G O P  1 J 0

G a é t a n  H i n s e ,  s e c r é t a i r e

T é l . : 8 1 9 . 3 5 9 . 2 3 9 7 F a x : 8 1 9 . 3 5 9 . 2 9 1 0
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Le portrait du veau de grain

NATHALIE CÔTÉ*

Le secteur veaux de grain clôture 

notre série d’articles portant sur le portrait 

agroenvironnemental et les plans d'action 

mis en oeui re par les différents secteurs bo­

vins enquêtés dans le cadre du portrait 

agroenvironnemental de l'UPA.

LA PROBLÉMATIQUE

Les sites d’élevages

• 84 % de toutes les unités animales (UA) 

de veaux de grain ont été recensées;

• une entreprise spécialisée en produc­

tion de veaux de grain compte 31 unités 

animales (1 UA = 5 veaux de grain);

• les déjections de 70 % des UA sont gé­

rées sous forme solide alors que 30 % le 

sont sous forme liquide;

• le fumier et le lisier de 44 % des UA sont 

entreposés dans une structure étanche.

Les superficies cultivées et 

les charges fertilisantes

• les entreprises de veaux de grain exploi­

tent 16 380 hectares en culture pour 

une moyenne de 64 hectares par pro­

ducteur;

• 53 % des superficies sont en cultures

annuelles, 29 % en maïs-grain et 38 % 

en fourrages;

• 51 % des superficies reçoivent des en­

grais de ferme et 70 %, des engrais mi­

néraux;

• la charge fertilisante appliquée comble 

109 % des besoins en azote et 161 % 

des besoins en phosphore.

Les plans de fertilisation et 

la conservation des sols

• 33 % des fermes réalisent des plans de 

fertilisation sur 54 % des superficies:

• analyses de sol à tous les 3,5 ans pour 

59 % des fermes;

• analyses de fumier et de lisier à tous les 

deux ans pour 21 % des fermes;

• les brise-vent et les bandes enher- 

bées sont les principales méthodes 

de conservation des sols utilisées sur 

620 ha.

L’évaluation de la problématique

À partir des 13 indicateurs 

agroenvironnementaux regroupés selon 

trois thèmes, on a calculé les niveaux 

de risques environnementaux et identi­

fié des éléments de problématiques 

(tableau 1).

Le plan d'action

Le plan d'action du secteur veaux de 

grain cible trois grands thèmes : la qualité 

de l'eau, la qualité du sol et la qualité de 

l’air. Les actions prévues porteront princi­

palement sur la réduction des rejets de 

phosphore, le mode d’entreposage et 

d’épandage des fumier et lisier, et la réduc­

tion de la perception des odeurs.

Ce plan d'action est spécifique au sec­

teur veaux de grain mais il couvre aussi des 

problématiques provinciales communes aux 

autres secteurs de la production bovine. Les 

retombées suite à la mise en oeuvre du plan 

d’action seront fonction de la détermination 

et de la mobilisation des producteurs dans 

l'adoption de pratiques agricoles toujours 

plus respectueuses de l’environnement. Ain­

si, nous atteindrons les objectifs fixés et 

nous pourrons assurer le développement de 

la production du veau de grain dans le res­

pect de l'environnement. ^

*agr., agente à l’administration 
et à l’environnement

Niveau de risque et problématiques du secteur veaux de grain

Indicateurs

agroenvironnementaux

Niveau de 

risque

Problématiques

Thème 1 ; La qualité de l'eau

1. Risque de pollution localisée / N & P M

—► + de 60 % des superficies en cultures annuelles 

—► Bilan P2O5 élevé à la surface du sol 

v - Les apports moins les prélèvements donne une 

'v charge de + de 40 Kg/ha/an

+ de 60 % des superfices ont reçu des pesticides

+ de 60 % des superfices en cultures annuelles 
^ + de 60 % des superfices en cultures annuelles

2. Risque de pollution localisée / pesticides F
3. Risque de pollution diffuse / N E
4. Risque de pollution diffuse / P TE
5. Risque de pollution diffuse / pesticides E

Thème 2 ; La qualité du sol

6. Risque de compaction des sols F
7. Risque d'érosion hydrique E
8. Risque d’érosion éolienne E
9. Bilan des apports en matière organique sur les sols TF
10. Apport de produits d'origine non-agricole TF
11. Risque d’acidification des sols F

Thème 3 : La qualité de l'air

12. Risque de perception d’odeurs 

aux installations d’élevage
M

—r 30 à 40 % du volume épandu sous forme liquide (30 %
^ des u a  sous gestion liquide)13. Risque de perception d'odeurs à l’épandage E

E : Élevé; M : Modéré; F : Faible; TF : Très faible

bo v in s ou q u ébi-c / ocro b u i: - n  o  v  i : m b ni: 2001
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Résumé des actions prévues et suivis réalisés depuis janvier 2001

LA QUALITÉ DE L’EAU

Problématiques : 1) la pollution diffuse 

par l’azote due à la culture de plantes an­

nuelles sur plus de 60 % des superficies 

cultivées; 2) la pollution diffuse par le 

phosphore due à un bilan P205 élevé à la 

surface du sol; 3) la pollution diffuse par 

les pesticides due à l’utilisation de ceux-ci 

sur plus de 60 % des superficies cultivées.

Actions prévues

Diffuser de l’information aux produc­

teurs par le biais d’articles dans Bovins du 

Québec et recherche sur la diminution 

des rejets de phosphore.

Suivis donnés

Mise en place d’une chronique por­

tant sur le portrait agroenvironnemen­

tal et les plans d’actions dans Bovins 

du Québec.

LA QUALITÉ DU SOL

Problématique : Érosion hydrique et éo­

lienne des sols due à un fort pourcentage 

des superficies en culture annuelle.

Actions prévues

Diffusion d’information aux produc­

teurs par des articles de vulgarisation.

Suivis donnés

Mise en place d’une chronique portant 

sur le portrait agroenvironnemental et les 

plans d’actions dans Bovins du Québec.

LA QUALITÉ DE L’AIR

Problématique : Risque de perception 

des odeurs à l’entreposage et à l’épanda­

ge puisque 30 % du volume des déjec­

tions est géré sous forme liquide.

Actions prévues

Diffusion d’information aux produc­

teurs par des articles de vulgarisation.

Revue de littérature, essais et expéri­

mentations sur les moyens de dim inuer 

la perception des odeurs.

Promotion de l’installation d’une toi­

ture ou du traitement des fum iers et de 

l’utilisation des rampes d’épandage ou de 

l’incorporation des fum iers et lisiers à 

l’épandage par la production d’une bro­

chure explicative qui sera envoyée à tous 

les producteurs.

Suivis donnés

Article sur les brise-vent et sur l’épan­

dage de fum ier liquide dans l’édition de 

juin de Bovins du Québec.

Recherche d’information sur les traite­

ments du lisier et les méthodes de réduc­

tion des odeurs.

Élevez
BtDOaifflfMifiiOTlI

Améliorez la performance du troupeau.

Facilité de 

vêlage.

Bonne 

production 

laitière.

§#

Rustique.
Excellent 

gain de 

poids.

MERCI ! aux commanditaires suivants pour leur participation au 
pique-nique de l’Association Salers le 19 août dernier au Ranch Jofre.
Agri-Service Quinn 

urina) 
lagog

Les Distributions 
Payeur 
Ascot Corner

M. A. Gestion 
Coaticook

Coop
des Cantons 
Magog

Les Prés sur le lac 
Georgeville

W indbec
Salers
Richmond

SCA Napierville  
Napierville

Moulée
A & M Mathieu 
Napierville

Meunerie
Edmond
Napierville

Liste des membres

l. Beard (819) 

I & S Brown (450) 

l. Carte (819) 

I C loutier (418) 

1. Custeau (819) 

1. Dancause (418) 

. Davidson (819) 

Doucette (450) 

. Duclos (450) 

I. Gagnon (418) 

I. Guillemette (819) 

i. Lacroix (819) 

>. Lapointe (819) 

i. Lem ieux (819) 

1. Mason (819)

. Pelletier (418) 

. Provencher (819) 

. Prud'Homme

(514)

. Mousseau (418) 

. Thériault (418) 

. Vermette (450)

848-2363

825- 2552 

787-6101 

328-4171

845- 2591 

898-5372

847- 1889 

247-0133 

247-3486 

328-4171

846- 3591 

569-1162 

449-5745 

858-2305

848- 2659

826- 2918 

826-2918 

358-2746 

736-8118 

289-2633

834-2108

893-2254

497-2911

532-2395

ASSOCIATION SALERS DU QUEBEC
Jessy Davidson, président Tél.: (819)847-1889 email: jessyd@simpatico.ca
Martin Forget, secrétaire Tél.: (450) 357-1866 email : info@fullfrenchsalers.com
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Machinerie
L A U R E N T  L A R O U C H E *

Faible dose de fumier 
solide^ c’est possible!
Dans la région du Saguenay-Lac-Saint-Jean-Côte-Nord, comme 

partout ailleurs au Québec, les producteurs s’interrogent sur la 

disponibilité d’épandeurs à fumier solide qui permettraient 

d’épandre à faible dose avec une bonne qualité d’émiettement de 

façon à pouvoir épandre entre les coupes de foin tel que recom­

mandé dans leur plan agroenvironnemental de fertilisation.

O
u i , c e s  é q u ip e m e n ts  e x is te n t . L 'a n  

d e r n ie r , la  d i r e c t io n  r é g io n a le  d e  

C h a u d iè re - A p p a la c h e s  d u  M A P A Q , 

e n  c o l la b o r a t io n  a v e c d if fé r e n ts  in te r v e ­

n a n ts , a  r é a l i s é  d e s  e s s a is  a v e c  u n  é p a n -  

d e u r  à  f u m ie r  s o l id e  d e  m a r q u e  P o t t in g e r  

( A u tr ic h e ) . A u  n iv e a u  d e  n o tr e  d i r e c t io n  

r é g io n a le , n o u s  a v o n s  d é c id é  d e  r é a l i s e r

6 0 ' X  1 5 0 '

L a r g e u r  s ta n d a r d  
4 0 ' -  5 0 ' -  6 0 ' 
A u tr e s  la r g e u rs  

d is p o n ib le s  
e n  o p t io n

WUWM

E N T R E P O S A G E  I D É A L
•  F o in , p a rc  d 'e n g r a is s e m e n t

•  B o is  s é c h é
•  M a té r ia u x  d e  c o n s t ru c t io n
•  V é h ic u le s  e t  m a c h in e r ie s

•  O u t il la g e
•  C h a m b re  d e  je t  d e  s a b le  o u  

p e in tu r e , e tc . . .

A V A N T A G E S
•  E n tr e p ô t d é m o n ta b le  

•  F a b r iq u é  s e lo n  
v o s  e x ig e n c e s  ( s u r  m e s u r e )

4 3 5 , b o u l . T a c h é  E s t ,  

M o n tm a g n y  ( Q u é b e c ) G 5 V  1 E 4  

T é l . : ( 4 1 8 )  2 4 8 - 7 8 4 4 - 4 9

Sans frais : 1-800-463-5889
F a x  : ( 4 1 8 )  2 4 8 - 4 4 8 1

André Aube
( 4 1 8 )  2 4 8 - 1 6 9 8

Lucien Lavallée
( 4 1 8 )  6 6 3 - 4 2 6 1

jjammSJE^la^s d’ABBIS
ïlOILEsSÊi *  r o u f

d e s  e s s a is  d e  ty p e  s im i la i r e  a v e c  u n  é p a n -  

d e u r d e  m a rq u e  K ir c h n e r ; u n  é p a n d e u r  

é g a le m e n t f a b r iq u é  e n  A u tr ic h e . L e d is ­

t r ib u te u r d e c e ty p e d e p a n d e u r a u  

Q u é b e c , s o i t m o n s ie u r  W e n d e l M a th is  d u  

G a r a g e  W e n d e l M a th is  d e  S a in t - S y lv è r e , a  

a c c e p té  d e  c o l la b o r e r  à  c e s  e s s a is  e n  n o u s  

f o u r n is s a n t u n  é p a n d e u r .

S r »  i

\  '“ S

I

P H O T O : L A U R E N T  L A R O U C H E . M A P A Q

épandeur Kirchner.

SOUS TOUTES SES FACETTES
S u i te  a u x  e s s a is , v o ic i le s  c a ra c té r is t iq u e s  

te c h n iq u e s  d e  c e  ty p e  d ’é p a n d e u r  :

•  c a p a c i té  : 8  n r  a u  n iv e a u  d e  la  c u v e ; 

le s  c a p a c i té s  p e u v e n t  v a r ie r  d e  6  à  1 2  

m 1 ;

•  p a ro is a m o v ib le s p o u r u t i l i s a t io n  

c o m m e  r e m o rq u e :

•  r o u e s ta n d e m  a v e c p n e u s d e ty p e  

5 0 0 /5 0 - 1 7 :

•  s y s tè m e  d e  f r e in ;

•  q u a t r e  r o u le a u x  v e r t ic a u x  to u r n a n t  à  

u n e  v i te s s e  d e  5 4 0  to u r s /  m in u te ;

•  le  f u m ie r e s t d é p la c é  v e r s  l ’u n i té  d e  

d é c h iq u e ta g e p a r d e u x  r a n g é e s d e  

r a c le t te s  a c t io n n é e s  h y d r a u l iq u e m e n t 

v ia  u n e  v a lv e  d e  c o n tr ô le ;

•  p o r te  c o u l is s a n te  s i tu é e  à  l ’a r r iè re  d e  

la  c a is s e .

LES FUMIERS TESTÉS

L e s  e s s a is  o n t  é té  f a i ts  c h e z  d i f f é r e n ts  p r o ­

d u c te u rs  a v e c  d i f fé re n ts  ty p e s  d e  f u m ie r  :

B O V I N S  D U  Q  U  B  B  K  C  / O  C  T  O  I I R  B  -  N  O  V  B  M  B  R  B  2 0 0  1



• bovins de boucherie : fumier avec 

litière provenant directement des 

enclos d’hivernage;

• production ovine : fumier avec 

litière incorporée sorti en tas à 

l'extérieur depuis une dizaine de 

jours;

• bovins laitiers ; fumier avec litière 

(type pailleux et semi-liquide);

• poulet de grill.

Environ une centaine de personnes 

dont 95 producteurs et productrices agri­

coles ont assisté à ces démonstrations. Ces 

derniers avaient les commentaires sui­

vants suite aux démonstrations :

LES AVANTAGES :

• bon contrôle de la dose d’application; 

un avantage du pont actionné 

hydrauliquement; également, le pont 

peut travailler dans les deux direc­

tions;

• une bonne largeur d’épandage, soit 5 

à 6 m;

• une bonne qualité de l'émiettement 

qui devrait permettre d’éviter tout 

dommage aux cultures ou tout 

risque de reprise lors de la coupe de 

foin à venir; les photos 2 et 3 confir­

ment ce point;

• un système de suspension : intéres­

sant pour ceux qui veulent faire 

l'achat en groupe d’un tel épandeur 

et qui devraient le déplacer entre les 

fermes;

• une très bonne portance au niveau 

des pneus avec réduction des risques 

de compaction; un des essais a 

d’ailleurs été réalisé sans problème 

sur un sol argileux non drainé après 

une pluie intensive de plusieurs 

heures;

• un système de freinage.

PHOTO: LAURENT LAROUCHE, MAPAQ

Le contrôle de la dose pour chacun des essais 
a été vérifié selon la méthode de la feuille de 
polyéthylène de 1 nv. Ici, une dose de II l/ha 
de fumier de bovins laitiers avec litière.

■pftsvi

PHOTO: LAURENT LAROUCHE. MAPAQ

Fumier de bovins de boucherie. Taux d'application : 5 t/ha.

LES POINTS FAIBLES :

• inquiétude des producteurs face 

au service après-vente;

• le coût élevé : le prix du modèle 

essayé était de l’ordre de 28 000 $;

• l'étanchéité de la caisse : cet épan­

deur est prévu pour épandre du 

fumier solide ou du compost; le 

fumier semi-liquide est donc 

problématique;

• la position surélevée des côtés 

rend le chargement plus difficile; 

également, l'opérateur ne voit pas 

l’intérieur de sa caisse par con­

séquent, il ne sait pas où en est 

rendu le vidage;

• il serait avantageux de rapprocher 

la valve de contrôle du pont de la 

cabine du tracteur.

Les producteurs se sont déclarés 

satisfaits que le MAPAQ s’implique dans la 

réalisation de telles démonstrations. Ils 

pouvaient ainsi voir les résultats obtenus 

avant d’envisager de faire l'acquisition 

d’une machine qui demeure tout de même 

assez dispendieuse. ^

*Ing., MAPAQ Saguenay-Lac-Saint-Jean-Côte 
Nord, secteur environnement

^ d e s  pr o d u /TS~

Ik t e r x a t io n ju  St o c k  Fo o o  Lm

SANTÉ
avec les minéraux

ISF
Des matières premières 

de qualité supérieure les rendent 
PLUS DIGESTIBLES 

e t  PLUS ASSIMILABLES

Avec HERBAGEUM, mon appétit, 
ma salivation et ma digestion 

sont STIMULÉS

Merci ISF !
Informez-vous chez un représentant près de chez-vous

Bu r e a u  r é g io n a i:

Le o n a r d  Le b l a n c

Territoires disponibles 5121, b o u l  Hé b e r t  Sa in t -Th ih o t é e , Qu é b e c

t é l . : (4501377-8732 1 800 263-8732

BOVINS DU QUÉBEC / OCTOBRE-NOVEMB RH 2 00l



Palmarès de la classification

Marché

Quel type de carcasses le marché recherche-t-il? Voilà une question fréquemment soulevée par la 

filière bovine. Les signaux de marché à cet effet ont souvent été contradictoires. D'une part, les 

détaillants et restaurateurs veulent des carcasses moins lourdes; les producteurs et les abattoirs, 

d’autre part, continuent, année après année, de pousser à la hausse le poids des carcasses.

21
r

LA TENDANCE INVERSÉE

Il y a que lques années , les 

m e illeu rs p rix é ta ien t ob tenus pou r les  

veaux de grande ossa ture . M a is au 

cou rs des de rn iè res années , ce tte ten ­

dance s’es t inversée . Les veaux qu i 

com m anden t les m e illeu rs p rix son t 

ceux de m oyenne ossatu re , issus d 'un  

c ro isem en t de races b ritann ique e t exo ­

tique . Les ache teu rs reche rchen t 

au jou rd ’hu i des veaux d ’em bouche qu i 

on t de 25 à 50 %  de sang b ritann ique  

qu i cou le dans leu rs ve ines .

B on nom bre de produc teu rs 

vache -veau on t com pris ce la . O n cons­

ta te que les races des vaches de 

boucherie changent e t qu ’il y a de p lus  

en p lus de cro isem en ts avec des races 

b ritann iques . Les vaches son t m o ins  

lou rdes e t on t un m e illeu r taux de 

reproduc tion, ce qu i d im inue le  coû t de  

p roduc tion des é leveu rs vache -veau .

Ml, 50 $ DE PLUS

A fin de vé rifie r l’é ta t de la  s itua tion , on  

a ana lysé les résu lta ts de ven te des 

veaux pesan t en tre  500 e t 700 Ib  vendus 

aux encans spéc ia lisés de l’au tom ne  

2000 . O n cons ta te que les p rix payés 

des veaux de ca tégo rie M l su rpassen t 

tou tes les au tres ca tégo ries de veaux . 

E n m oyenne , les veaux de ca tégorie M l 

on t é té payés 8 $ /l00 Ib de p lus que les  

veaux de ca tégo rie  G l. C e la représen te  

50 $ de p lus de revenu pa r veau de 600  

liv res .

V O LU M E  E T P R IX  D E S  V E A U X  D 'E M B O U C H E M Â LE S (500 -700LB ) 

P A R  C A T É G O R IE  D E T A ILLE  (G ,M ,P ) E T D E  M U S C U LA T U R E  (1 ,2 ,3 )
1 .60 S

1.56 $ p rix

vo lum e
1.49 $

1.48 !1 .50 S

1.40 $
1 .40 S

1.30 $ 1.29 $
S 1.30 S 1.27 S i—I

1 .20 S 1.16 S

i.io s

1.00 s *-4  0 %

M2 M3

S ource : E ncans spéc ia lisés  de veaux d 'em bouche , au tom ne 2000

V O LU M E  E T  P R IX  D E S  V E A U X D 'E M B O U C H E F E M E LLE S  (500 -700LB ) 

P A R  C A T É G O R IE D E T A ILLE  (G ,M ,P ) E T D E  M U S C U LA TU R E  (1 ,2 ,3 )

1 60 S

p rix

vo lum e

1 .50 S

1.43 $

1 .40 S
1.35 $

1.29 S
1 .30 S 1.26 $

1 .20 $

1 .20 S

1.14

1 .10 S

1.03 S

1 .00 s 1—  0%

Gl G2 G3 Ml M2 M3 PI

S ource : E ncans spéc ia lisés  de  veaux d 'em bouche, au tom ne 2000.
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Pf Pf ff
Grand Moyen Petit

TAILLE DU VEAU

Les trois categories de taille sont grand (G), moyen (M) et petit (P). La taille de la 

charpente du veau (hauteur et longueur) a un lien direct avec le poids qu'aura le 

bouvillon lorsqu’il atteindra le degré de finition requis pour se classer Al s'il est ali­

menté avec une ration énergétique. Les acheteurs ont tendance à préférer les veaux 

de charpente moyenne (M). Ils paieront moins cher pour les veaux de grande char­

pente (G) qui sont plus difficiles à engraisser et pour les veaux de petite charpente 

(P) qui finissent à un poids carcasse trop léger.

No 1 No 2 No 3 Hors type

MUSCULATURE DU VEAU

Les trois classes de musculature (1, 2, 3) nous informent sur la proportion entre la 

musculature et l’ossature lors de la finition du veau se classant Al. Les veaux de 

catégorie 1 auront une plus grande masse musculaire, un plus grand ratio muscle- 

os et. par conséquent, une carcasse à plus haut rendement qu’un veau de catégorie 

2 ou 3. Les acheteurs préfèrent les veaux de musculature de catégorie 1.

MANQUE DE MUSCULATURE

On observe également que 76 % des 

veaux mâles et femelles vendus dans les 

encans spécialisés ont la taille recher­

chée <• M >>. Par contre, 60 % des mâles 

et 40 % des femelles seulement obtien­

nent la bonne musculature « 1 ». Il y a 

donc du travail à faire du côté de la 

musculature. Pourtant, avec un écart 

moyen de 7 S/l (H) livres entre des veaux 

de musculatures 1 et 2, cela représente 

plus de 40 $ d’écart pour un veau de 600 

livres. Afin d'obtenir une meilleure 

musculature des veaux d’embouche, les 

producteurs doivent améliorer la con­

formation des vaches et mettre des tau­

reaux de bonne musculature à la tête de 

leurs troupeaux. ^

* Agro-cconomiste, FPBQ PHOTO: PIERRE DESRANLEAU

?mm
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de son chiffre d’affaires, est un complément rêvé à sa ferme

iio v in s d u  o u i ii i it ; m . i o ih il '-n d v  i:m  H  K  i ; 2 0 0  i

V E A U X  D E  G R A I N

M I C H E L  B E A U N O Y E R *

F e r m e  A s to n

Un succès bien planifié
Tout le monde connaît l’adage qu’il est toujours préférable de ne 

jamais mettre tous ses œufs dans un même panier. Cette formule 

toute simple semble en grande partie expliquer la belle réussite 

de la Ferme Aston de Saint-Léonard-d'Aston. Cette grande 

entreprise laitière, la deuxième en importance au Québec, 

a su tirer partie de ses forces pour diversifier ses opérations.

L
a F e r m e A s to n  a é té f o n d é e e n  

1 9 7 4 , p a r  t r o is  c o p a in s , d o n t C o l le s  

G a u th ie r , a u jo u rd 'h u i a c t io n n a ir e  

m a jo r i ta ir e d e l’e n t r e p r is e . À c e t te  

é p o q u e , m o n s ie u r  G a u th ie r ,  o r ig in a i r e  d u  

L a c - S a in t - J e a n , a v a i t f in i s e s é tu d e s  d e  

te c h n iq u e  a g r ic o le  e t tr a v a i l la i t , d e p u is  

d e u x  a n s , c h e z  A g ro p u r , e n  c o o p é r a t io n  

a g r ic o le . S o n  r ê v e , é v id e m m e n t , é ta i t d e  

p a s s e r d e la th é o r ie à la p r a t iq u e e n  

la n ç a n t s a  p r o p re  e n tre p r is e .

C e  f u t d o n c  u n e  c o rp o r a t io n  a g r i­

c o le q u i f u t la n c é e , à S a in t -L é o n a rd -  

d ’A s to n . O n  y  c o m p ta i t  a lo rs  4 5  v a c h e s  e t  

q u e lq u e  2 0 0  a c re s  e n  c u l tu r e . A u  f i l d e s  

a n s , le s d e u x  a u tr e s a c t io n n a ire s o n t  

r e t i ré  le u r s  b i l le s , p e r m e t ta n t à  l 'é p o u s e  

d u  p r o d u c te u r , N ic o le  G ira rd , d e  p r e n d r e  

u n e  p a r t  a c t iv e  d a n s  l ’e n t r e p r is e .

D e  c e  p o in t d e  d é p a r t , la  f e r m e  n ’a  

c e s s é  d e  p r o g re s s e r .  A u jo u r d ’h u i ,  la  F e r m e

A s to n  c o m p te  u n e  d o u z a in e  d ’e m p lo y é s ,  

e l le  c o u v re  u n e  s u p e r f ic ie  e n  c u l tu re  d e  

7 3 0  h e c ta re s  e t  r é a l is e  u n  c h if f r e  d ’a f fa i r e s  

d e  l 'o r d re  d e  t r o is  m il l io n s  d e  d o l la r s . L e  

t r o u p e a u  c o m p te  8 2 0  b ê te s , d o n t  la  m o i t ié  

s o n t d e s  s u je ts  d e  r e m p la c e m e n t . I l f a u t  

a jo u te r à  c e  to ta l le s  2 0 0  v e a u x  d e  g r a in  

p r o d u i ts  a n n u e l le m e n t .

UN PROLONGEMENT NATUREL
D e p u is  1 9 8 6 , la  f e r m e  la it iè r e  a  d o n n é  n a is ­

s a n c e  à  u n  r e je to n  : u n  é le v a g e  d e  v e a u x  d e  

g r a in . P o u r G il le s G a u th ie r , il s 'a g is s a i t  

d ’u n  p r o lo n g e m e n t n a tu re l d e  s e s  o p é r a ­

t io n s  la i t iè r e s . «  N o u s  a v o n s  d e s  s u p e r f ic ie s  

t r è s s u f f is a n te s p o u r p r o d u ir e le g r a in  

n é c e s s a i re à l 'a lim e n ta t io n  d e s v e a u x ,  

e x p l iq u e le p r in c ip a l in té re s s é . E t p u is ,  

a u p a ra v a n t ,  n o u s  v e n d io n s  n o s  v e a u x  d è s  la  

n a is s a n c e . A u jo u r d ’h u i , n o u s  le s  g a rd o n s  

ju s q u ’à  c e  q u ’i l s  a t te ig n e n t  6 0 0  l iv r e s . »

L e s  v a c h e s  d u  t r o u p e a u  la i t ie r  m e t­

te n t  b a s  e n v ir o n  3 7 5  v e a u x  a n n u e l le m e n t . 

D e  c e  n o m b r e , 1 7 5  s o n t d e s  g é n is s e s  d e s ­

t in é e s a u  r e m p la c e m e n t . L e r e s te  e s t  

c o n s t itu é  d e m â le s o u  d e f e m e l le s n e  

r é p o n d a n t p a s  a u x  s ta n d a r d s  d e  q u a l i té  d e  

la  f e rm e . C e s  s u je ts  n ’é ta ie n t p a s  g a r d é s  

s u r  la  f e rm e  a u p a ra v a n t.

D u  m o in s , c ’e s t c e  q u i s e  p a s s a i t  

ju s q u 'e n  1 9 8 6 . «  N o u s  a v io n s  a lo r s  a c h e té  

u n e  f e rm e  la i t iè r e  v o is in e  p o u r  le s  q u o ta s  

e t le  f o n d s d e te r re , e x p l iq u e m o n s ie u r  

G a u th ie r . M a is  d a n s  le  p r o c e s s u s , i l n o u s  

r e s ta i t u n e  g r a n d e é ta b le  d o n t n o u s n e  

s a v io n s  t r o p  q u e  f a i re . C ’e s t a lo r s  q u ’u n  

c o n s e i l le r  d u  s y n d ic a t d e  g e s t io n  n o u s  a  

f a i t  c o m p re n d re  q u ’u n  p lu s  u n  f o n t d e u x . 

N o u s  a v io n s  e n  e f f e t la  c o n f ig u r a t io n  p a r ­

f a i te  p o u r  d é v e lo p p e r  e n  p a r a l lè le  u n  é le ­

v a g e  d e  v e a u x  d e  g r a in . »

L ’é le v a g e  e s t  d o n c  a p p r o v is io n n é  e n  

v e a u x  e n  to ta l i té  p a r  le s  v a c h e s  d e  la  f e r m e  

la i t iè r e . L e s  b ê te s  s o n t n o u r r ie s  d u  g r a in  

p r o d u i t d a n s le s c h a m p s  a p p a r te n a n t à  

l ’e n t re p r is e .  B r e f ,  o n  p o u rr a i t  d i f f ic i le m e n t  

t r o u v e r  o p é r a t io n  p lu s  c o m p lé m e n ta i re .

UNE RÉGIE PARTICULIÈRE

A v e c u n  a p p r o v is io n n e m e n t c o n s ta n t , 

l ’é le v a g e d o i t ê t r e  e n  m e s u re  d ’a s s u m e r

Pour Gilles Gauthier, la production de veaux de grain, qui ne présente aujourd'hui qu’environ 81



une certaine flexibilité. « Il y a des vêlages 

à tous les jours, nous devons donc 

compter sur des installations permettant 

l'intégration de sujets d’âges différents, » 

souligne l'éleveur. Les veaux passeront 

donc les sept ou huit premières semaines 

de leur vie dans des huttes extérieures. 

Cette pratique, maintient monsieur 

Gauthier, réduit de beaucoup la mortalité, 

diminue les risques de propagation de 

maladies et offre à l’animal un cadre de vie 

moins stressant pendant son enfance.

Tous les jeunes sujets passent par 

les huttes, femelles de remplacement 

comme futurs veaux de grain. Les bêtes ne 

seront séparées qu’après le sevrage. Les 

génisses auront droit à une alimentation 

particulière, favorisant leur développe­

ment de productrices laitières. Les veaux 

recevront, pour leur part, un mélange de 

grains et de suppléments alimentaires.

L'important, soutient le producteur, 

est de bien traiter tous les animaux dès le 

départ. Le fait que les veaux n'aient pas à 

être transportés vers une autre ferme pour 

l'élevage réduit beaucoup le stress.

Après le sevrage, les veaux retrou­

vent l’étable, où de grands parcs peuvent 

accueillir une quinzaine d'individus ayant 

à peu près le même poids. Le troupeau est 

donc divisé en une demi-douzaine de parcs 

regroupant des sujets semblables. En com­

binant les niches extérieures et ces parcs, il 

est possible de garder un individu au 

développement plus lent, ou tout simple­

ment plus jeune, un peu plus longtemps à 

l'extérieur ou dans l'un des parcs. Le seul 

inconvénient dans cette pratique en con­

tinu, c’est qu'elle rend impossible le grand 

ménage par le vide qu’on pratique dans les 

élevages de veaux où toutes les bêtes quit­

tent l’étable en même temps.

Les veaux seront pesés dans le 

dernier parc et seront vendus lorsqu’ils 

auront atteint 600 livres. Cela se produit 

habituellement après environ 170 jours.

D E S C O N S E ILS  E T D E S T R U C S  

Important producteur laitier, Gilles 

Gauthier savait qu’il ne pouvait tout de 

même pas se lancer dans la production de 

veaux de grain tête baissée. Il a donc lu 

sur le sujet, participé à des séminaires et 

a profité des judicieux conseils d’un tech­

nicien spécialisé dans l’élevage de veaux 

de grain.

Il a pu profiter de l’expertise com­

mune d’autres éleveurs œuvrant dans le

même domaine. En effet, il est membre 

d’un syndicat de gestion depuis des décen­

nies. Non seulement y trouve-t-il un 

agronome formé en économie, apte à don­

ner certains conseils en matière de ges­

tion, mais surtout, plus d’une douzaine de 

propriétaires d’élevage de veaux de grain.

« Nous compilons nos chiffres et 

pouvons nous comparer, » résume le pro­

ducteur. Il ne s’agit pas d’un exercice 

futile visant à se trouver meilleur que le 

voisin, mais d’une véritable comparaison 

des rendements et des frais. Ainsi, si un 

producteur paie trop cher pour la litière 

de ses bêtes, par exemple, il le réalisera 

rapidement et pourra intervenir auprès de 

son fournisseur. Et puis, il y a tous ces 

petits trucs pratico-pratiques que l’on 

s’échange autour d’un café et qui peuvent 

avoir une incidence directe sur la profi­

tabilité de l’élevage.

L’A V E N IR P R O M E T

De son propre avis, Gilles Gauthier ne 

pourrait plus, aujourd'hui, gérer seul 

l’ensemble des opérations de sa ferme. « Je 

supervise évidemment l’ensemble de la 

production, mais je compte sur Marie- 

Claude Fiset qui se charge de l’élevage des 

veaux, autant les génisses que les sujets 

promis à l’élevage. Il faut savoir déléguer 

des responsabilités à des gens compétents 

qui nous libèrent ainsi du temps que nous 

pouvons consacrer au développement de 

l’entreprise. » Cette approche explique 

pourquoi la Ferme Aston n’a jamais de 

problème de recrutement, les jeunes y 

trouvent un environnement où ils peu­

vent pleinement s'épanouir.

Selon monsieur Gauthier, une place 

encore plus importante leur sera faite 

dans l’avenir puisque la ferme n’a pas fini 

sa croissance. On pourrait ainsi produire, 

avec les installations existantes, 300 veaux 

par année. Mais pour ce faire, il faudra 

agrandir le troupeau laitier.

De plus, l’éleveur voit d’un bon œil 

l’implantation d’une certification dans le 

veau de grain. Lui qui tient à jour un 

suivi constant de toutes ses bêtes ne se 

formalise pas des exigences que la certifi­

cation implique à ce sujet. De plus, il a 

participé à certaines initiatives régio­

nales visant une commercialisation dis­

tinctive de cette viande. Il est donc tout à 

fait prêt. ^

•Journaliste à la pige

P E L A IR

P O U R  E N

V E N T IL A T E U R H R V

E N P L U S D 'A P P O R T E R  

U N C O N FO R T A C C R U  

A U X A N IM A U X , L E S Y S T È M E  

D E L -A IR  D IM IN U E  

C O N S ID É R A B L E M E N T  

L E S O D E U R S .

L 'actio n co n tin ue d e l'éch an geur d 'a ir  

D E L -A IR em p êch e l'accu m ula tio n d es  

g az à l'in té rieu r d es b â tim en ts . S o n  

sys tèm e d e rad ia teu r p réch auffe l'a ir  

p ro ven an t d e l'ex té rieu r, ce q u i p erm et 

u ne u tilisa tio n m êm e p ar tem p s fro id  

e t h um id e , san s a ffec te r le co n fo rt d es  

an im au x . L 'hu m id ité , l'enn em i p rin c i­

p al d es an im au x e t d es h u m ain s , es t 

évacu ée au fur e t à m esu re .

Appelez-nous ou venez 

nous visiter pour 

en connaître davantage 

sur le système unique de 

ventilation DEL-AIR.

É Q U IP E M E N T  

F . B R O D E U R IN C .
151, Rang Si-Ours 

Saint-Césaire, Qc J0L 1T0

T élép ho ne: (450) 469-3115  

T é léco p ieu r: (450) 469-3116  

S an s fra is : 1 -800-268 -7672
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ERIC LEONARD*

Bouvillons d’abattage

LE NEBRASKA 

EN PHOTOS
Grâce à la collaboration de la Société des parcs d'engraissement du Québec et de 

la compagnie pharmaceutique Intervet, 70 producteurs et intervenants de l'indus­

trie bovine ont participé à un voyage de formation dans la région d'Omaha dans 

l'état du Nebraska en août dernier. Six parcs d'engraissement et l’Université du 

Nebraska ont été visités par les participants. Ni la poussière, le soleil brûlant, ni la 

sécheresse évidente n ’ont fait reculer les participants de la recherche du savoir. Un 

voyage enrichissant fort apprécié des producteurs chez qui nous retrouverons 

sûrement un peu de « Nebraska » sur leur ferme!

T.

D ickensons Farm s : C apacité de 1 500 

bouvillons, principalem ent des anim aux 

croisés H ereford. Fait intéressant, ce parc 

vend la m ajorité de ses anim aux selon le 

protocole Certified Hereford Beef. Ce 

parc obtient de bons classem ents, soit 

65 % C hoice (A AA ).

'isrrP'-..

R hea C attle C o : C apacité de 

8 000 bouvillons. U ne régie

bien différente de chez nous, 

pas de problèm e d ’espace : 

400 pi2 de surface par tête et 

10 pouces de m angeoire par 

tête. Il a gagné un prix envi­

ronnem ental pour la conser­

vation des sols. Les parcs 

sont nivelés annuellem ent 

pour recueillir les jus dans 

un fossé s’écoulant vers une 

lagune. La pente des parcs 

protège les anim aux du vent.

U ÉB EC / O C TOD R E-N O VliM B R IÎ 2 00 1

M idw est Feeding : C apacité de 

11 000 bouvillons en inventaire. Les 

anim aux sont am enés par les cow ­

boys vers un corral ultra m oderne 

(plus de 30 000 $ U S pour la cage, le 

corral et la balance). En général, les 

taux de m ortalité des ferm es visitées 

sont de l’ordre de 1 %  pour les veaux 

et 1/2 % pour les sem i-finis.

M id-Plains C attle C o : C apacité de 11 000 bouvil­

lons. La m oitié des têtes sont faites à forfait. C e 

parc est situé dans le désert et il doit arroser les 

parcs (et les anim aux) six fois par jour pour bais­

ser la poussière et la chaleur. U n abri peu dis­

pendieux a été construit pour abriter la cage et la 

balance.

k#n hHinuil

-s*»*-»M innesota C orn Proces­

sors : U n plan de gluten  

hum ide asséché à 60 %  

de m atière sèche. C e 

degré d ’assèchem ent per­

m et une hom ogénéité du 

produit, un facteur non 

négligeable pour l’ali­

m entation en parc.

B rom m C attle C o : C apacité de 8 000 bouvillons. C e 

producteur vise quatre livres de gain par jour. Il utilise 

six rations différentes de 850 lb à l’abattage. Les 

recettes sont plus adaptées aux besoins réels des ani­

m aux. Il fait des test d ’hom ogénéité de ses rations à 

tous les deux m ois.

H aynes B ros Feedyard : C apacité de 5 500 bouvil­

lons. Le classem ent est de 75 % C hoice (A AA ) avec 

des sem i-finis principalem ent fem elles. U n corral en 

form e de « Y » facilite la m anipulation des anim aux 

avec un seul hom m e. M êm e en plein coeur des 
É tats-U nis, on retrouve un parc sur lattes. Par con­

tre, seules de petites fem elles y sont engraissées.
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Sff* *■

BO UV ILLO N S D ’A BA TTA GE

ÉRIC LÉONARD *

Bœuf Qualité Plus

Vers la certification

n

Le projet Bœuf Qualité Plus est en opération depuis plus de 

deux ans déjà, deux années fort chargées à visiter des fermes et 

à cumuler de précieuses données. Grâce à cette première phase, 

nous avons en main tout le matériel nécessaire pour enclencher 

la certification de la production de bouvillons d’abattage du 

Québec. En septembre dernier, les producteurs devaient 

individuellement s’engager. Êtes-vous du nombre?

COMPARONS 1999 ET 2000

Q ue peut-on conclure des visites 

réalisées dans le cadre de la prem ière 

phase du projet? La conclusion se trouve 

dans un guide nom m é Élém ents de 

référence où les résultats de chaque pro­

ducteur (environ 180 producteurs) sont 

com pilés et confondus pour les deux 

années de référence, soient 1999 et 2000. 

Chaque producteur recevait aussi ses pro­

pres données qu’il peut com parer à la 

m oyenne. Pour ceux qui n'auraient pas 

reçu le guide contenant les grilles de 

références, on peut le consulter sur le site 

Internet d'A gri-Réseau au: 

www, aarireseau. ac. ca/bovinsbouchen'e

dans la section Régie/Ré6L bovins d'en­

graissem ent en sections séparées.

Traitements

En com parant les résultats des 

années 1999 et 2000, nous pouvons con­

clure que nous nous am éliorons, m ais il 

dem eure toujours des points faibles! 

A insi, les données compilées durant les 

deux années sont sensiblem ent les m êm es 

en term e de poids, de sexe (70 % M , 

30 % F) et de type (70 % veaux d'em ­

bouche, 30 % sem i-finis). Pour les traite­

m ents aux anim aux, on se rapproche de la 

note parfaite : 97,7 % des anim aux sont 

vaccinés, 98,8 % sont verm ifugés et

88,2 % sont écornés. U n peu de travail 

reste donc à faire. À ce chapitre, on con­

state m alheureusem ent qu'une grande 

m ajorité des traitem ents de vaccination et 

d 'écornage est encore effectuée par les 

producteurs de bouvillons d'abattage 

alors qu’on sait qu’il serait beaucoup plus 

sim ple et beaucoup m oins dom m ageable 

pour l'anim al si cela était fait par le pro­

ducteur de veaux d'em bouche.

Performances

D e bonnes différences ont été 

notées concernant les perform ances 

(tableau 1). D 'abord, les anim aux débu­

tent sur la ration de finition haute 

énergie un peu plus tôt. A ussi, ils sont 

vendus un peu plus pesant car le poids 

carcasse a m onté de 16 Ib. Cette hausse 

du poids carcasse peut s’expliquer par

plusieurs raisons telles une m odification 

des stratégies d’im plantation, un pro­

gram m e alim entaire différent ou tout 

sim plem ent que les anim aux ont été 

plus perform ants que l'an passé. D ans 

les faits, les gains journaliers se sont 

nettem ent accrus. O n constate égale­

m ent que le nom bre de jours d'en­

graissem ent est quant à lui dem euré sta­

ble. Finalem ent, on conclut que les ani­

m aux ont été plus perform ants en 2000 

com parativem ent à l’année précédente.

Carcasses

Les résultats carcasses sont tout 

aussi intéressants. Les anim aux sortent 

en m oyenne plus gras, m ais avec un 

m eilleur persillage com m e le dém on­

trent le tableau 2.

Les producteurs doivent continuer 

à travailler pour augm enter le taux de 

persillage car c’est ce que dem ande l'in­

dustrie. U ne étude am éricaine dém ontrait 

que la probabilité d'avoir une m auvaise 

expérience avec un steak dim inuait avec le 

taux de persillage.

Selon le tableau 3, un consom m a­

teur aura une chance sur quatre d'avoir 

une m auvaise expérience en consom m ant 

un steak m oins tendre avec un anim al qui 

classe A A. Par contre, il aura une chance 

sur 10 d'avoir ce m êm e problèm e avec un

Données comparatives 1999 vs 2000

Critères comparatifs 1999 2000

Poids des veaux d’embouche (Ib) 579 592
Poids des semi-finis (Ib) 816 810
Poids de début de la finition (Ib) 952 933
Gain de poids journalier (Ib) 2,67 2,78
Nombre de jours d'engraissement (jrs) 255 258
Poids des carcasses (Ib) 769 785
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R é s u lta ts  c o m p a ra tifs  d e s  

c a rc a s s e s e n tre  1 9 9 9  e t 2 0 0 0

L e  ta u x  d e  p e rs illag e  e n re la tio n  a v e c la  q u a lité  d e  la  v ia n d e

C la ss e m e n t 1 9 9 9 2 0 0 0

P ro b a b ilité  d ’a vo ir  

u n e  m a u v a is e

C la s s e m e n t

a m é ric a in

P ro d u c tio n

a m é ric a in e

C la s s e m e n t

c an a d ie n

P ro d u c tio n

c an a d ie n n e

C a n a d a  1 (5 9  - 6 4  % ) 7 7 % 7 1 % e xp é rie n ce P e rs illa g e (% ) P e rs llla g e (% )

C a n ad a  2  (5 4  - 5 8  % ) 1 9 % 2 3 %
1 :3 3 P rim e 1 P rim e 0 ,5

C a n ad a  3  (4 9  - 5 3  % ) 4 % 6 %
1 :1 0 P re m iu m  C h o ic e  1 1

A A A 3 4

P e rs llla g e 1 9 9 9 2 0 0 0 1 :6 L o w  C h o ic e 3 6

A 1 6 % 9 %
1 :4 S e le c t 4 7 A A 5 6

A A 6 2 % 5 6 %
1 :2 S ta n d a rd 6 A 9

A A A 2 2 % 3 5 %

A A A . C o m m e le ta b le au l’in d iq ue , n o us  

p ro du is on s p lus  d e 6 5 % (5 6 %  + 9 % ) 

d ’a n im a u x q u i s o n t p lu s  à r is q u e d e c o n ­

d u ire  à u n e m a uv a ise  e x pé rie nc e  p o u r le  

c o ns o m m a teu r. A u s s i, n o us d ev o ns  p o u r­

s u iv re  n o tre  c ro is s an c e d e p ro d uc tio n d e  

A A A  p ou r ré p o nd re  à la  d em a nd e  d e s c o n ­

s o m m a te u rs .

L A  C E R T IF IC A T IO N

G râ c e à la  p re m iè re  p ha s e  d u  p ro je t Bœuf 

Qualité Plus, n o u s a v o n s u n p o rtra it trè s  

re p ré s en ta tif d e c e q u e fo n t le s p rod uc ­

te u rs  d e b o uv illo n s d 'ab a tta ge , p r in c ip a le ­

m e n t p o u r la fin it io n d e s a n im a u x . C 'e s t 

p ou rq uo i n o us p o uv o n s e n c len c h e r d è s  

m a in te n an t la s e c o n d e p h as e d u p ro je t 

c o ns is ta n t à m e ttre s u r p ie d la c e rtif ic a ­

tio n  c 'e s t-à -d ire , d ’é ta b lir  u n  b œ u f d e  m a r­

q u e  a u  Q u é be c . L es  m a rq ue s e x is te n t d é jà  

a u C a na d a e t a ille u rs , n o ta m m e n t e n  

O n ta rio  a v ec le  Ontario Com Fed Beef e t 

d a ns  le s  M a ritim es , a v ec  Ie Atlantic Tender 

Beef Classic. A ux  É ta ts -U n is , o n  d én om b re  

a u  m o in s  5 0 p ro g ra m m e s d e c e rtif ic a tio n  

d e p ro d u c tion , le p lu s c o n n u é tan t le  

Certified Angus Beef. D o ré n av a n t, p o u r 

v e n d re n o tre p rod u it, il fa ud ra le d is ­

ting ue r d e la c o m pé titio n . C ’e s t c e q u e  

l’o n fa it d é jà , p a r e x em p le , a v ec l'a jo u t d e  

v ita m ine  E .

U N  C A H IE R  D E  C H A R G E S

L a p h as e d e u x d e Boeuf Qualité Plus e s t 

e n lie n d irec t a v e c c e tte a p p ro c h e e t 

p rév o it l'é la bo ra tio n d 'un c a h ie r d e  

c h a rg e q u i d ev ra ê tre re s p ec té p a r le s  

p ro d u c te u rs q u i v o u d ro n t ê tre c e rtifié s . 

L e s n o rm e s in s c rites a u c a h ie r d e  

c h a rg es n e s o n t p a s e n c o re to u te s  

d é fin ies . U n c o m ité d e v ra it ê tre fo rm é  

s o u s p eu  o ù  s ié ge ro n t d e s p rod uc te u rs .

L es  p rod uc te u rs  d e v ron t v e nd re  s u r 

u n e  b a s e c a rca s se  e t a v ec  c la s s e m en t p o u r

ê tre  c e rtif ié s  Bœuf Qualité Plus. L e s p ro ­

d u c te u rs c e rtif ié s Bœuf Qualité Plus 

a u ron t u n e a n n o ta tion a ttes ta n t le u r 

s ta tu t lo rs d e s v e n te s p a r e n c h è re é le c ­

tro n iqu e  e ffe c tué e s p a r l’A g en c e d e v e n te  

b o u v illon s d 'a ba tta ge p o ur q u e le s  

a c h e teu rs p u is s en t c ib le r le u rs a c ha ts . 

N o us s o u h a ito ns d o n c q u e to u s le s p ro ­

d uc te u rs  a d hè re n t a u  p ro je t.

E n s e p te m b re , n o us fa is io n s p a r­

v e n ir u ne  le ttre  à  to us  le s p ro du c te u rs  d e  

b o uv illo ns  d ’a ba ttag e p ou r c o nn a ître  le u r

in té rê t d a ns u n te l p ro je t a fin d ’o r ien te r 

n o s e ffo rts v e rs c e u x d é m o n tra n t u n  

in té rê t. N o us v o u lo ns c o n tin ue r d ’a c ­

c ro ître  la  q ua lité  d e s a n im a u x p rod u its  a u  

Q u é b e c p ou r q u ’ils s o ie n t to u jou rs e n  

g ra nd e  d em a nd e . 2

*agr., agent de projet, Boeuf Qualité Plus, FPBQ

P o w e rB o x  

S o la ire

Des clôtures toutes puissantes!
L ’é le c tr if ic a te u r s o la ire  B 2 0 0  fa c ilite  l’é le c tr if ic a tio n  d e s  c lô tu re s  

te m p o ra ire s  to u t e n  a s s u ra n t u n  e x c e lle n t 

c o n trô le  d u  b é ta il.

L e  c o ffre t à  l’é p re u v e  d e s  in te m p é rie s  

p ro tè g e  v o tre  b a tte r ie  1 2  V  e t e n  

fa c ilite  le  tra n s p o rt.

L e  p a n n e a u  s o la ire  in té g ré  d e 1 0  

w a tts  g a rd e  to u te  s a  c h a rg e  à  la  b a tte r ie  

p o u r q u ’e lle  fo n c tio n n e  d e  fa ç o n  fia b le  

e t s a n s  p ro b lè m e .

Demandez notre brochure gratuite sur les 

clôtures permanentes et temporaires pour le contrôle du bétail en 

composant le 1800661-2013. Gallagher Power Fencing
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B io sé c u r ité ip
-s - JE A N -S E B A S T IE N  R O Y *

N ’a p p e le z  p a s  la  N A S A  !

E
n su iv a n t le s a c tu a lité s , v o u s  

a v e z a p p ris q u e d ’im p o rta n te s  

é p id é m ie s d e fiè v re a p h te u se  

sé v isse n t d a n s p lu s ie u rs p a y s d ’E u ro p e  

a in s i q u e d ’A m é riq u e d u S u d . C e s  

é p id é m ie s o n t c o m m e c o n sé q u e n c e s la  

m ise  e n  q u a ra n ta in e  d e p lu s ie u rs tro u ­

p e a u x d e b o v in s e t d a n s le s c a s 

e x trê m e s , l’a b a tta g e d e c e u x -c i. C e s 

d é c is io n s e n tra în e n t d e s p e rte s é c o n o ­

m iq u e s m a je u re s p o u r le s p a y s c o n ­

c e rn é s . L a re c o n s tru c tio n  d e le u r c h e p ­

te l b o v in  e t d e le u r m ise e n  m a rc h é se  

fe ra  à  lo n g  te rm e .

D a n s le c a d re d e d iffé re n ts p ro ­

je ts , le s e m p lo y é s d e la  F é d é ra tio n  so n t 

ap p e lé s à in te rv e n ir a u p rè s d e s fe rm e s 

b o v in e s , c o m m e p a r e x e m p le le p ro je t 

«  B œ u f Q u a lité P lu s » o u la c e rtif ic a ­

tio n  d u  v e a u  d e  g ra in . S u ite  à  la  c r ise  d e  

f iè v re  a p h te u se , la  F é d é ra tio n  a  ré flé c h i 

su r le s m e su re s d e sé c u rité d é jà e n  

p la c e e t a d é c id é d ’a m é lio re r c e lle s -c i. 

A u ss i, n e  so y e z  p a s su rp ris d e  v o ir a rr i­

v e r le s e m p lo y é s d e la F é d é ra tio n « 

d é g u isé s e n c o sm o n a u te » ! E n e ffe t, 

se lo n la n a tu re d e la v is ite su r v o tre  

fe rm e , il e s t p o ss ib le q u e « l’u n ifo rm e  

c o m p le t »  so it re q u is te l q u ’illu s tré  su r

S u ite  à  la  c r ise d e

fiè v r e  a p h te u se , la  

F é d é r a tio n  a  

r é flé c h i su r  le s  

m e su re s d e  sé cu r ité  

d é jà  e n  p la ce  e t a  

d é c id é  d ’a m é lio r er  

c e lle s -c i.

la p h o to . S ’il n 'y  a p a s e u  d ’a u tre s v i­

s ite s a u p ré a la b le o u q u e la v is ite n e  

n é c e ss ite  p a s d e c o n ta c t d ire c t a v e c le s  

b o v in s , se u l le p o rt d e b o tte s d e p la s ­

tiq u e  se rv ira  d e  p ro te c tio n .

S a c h a n t trè s b ie n  q u 'il e s t d iff ic ile  

d ’e m p ê c h e r to u te  p ro p a g a tio n  d e m a la ­

d ie s , la F é d é ra tio n  s ’e ffo rc e  d 'e n  lim ite r  

le s r isq u e s . A u ss i, s i v o u s  a v e z  d e s q u e s­

tio n s , n ’h é s ite z p a s à e n p a rle r a v e c le s  

e m p lo y é s lo rsq u 'ils  v o u s v is ite ro n t! A

P H O T O : J E A N -S E B A S T IE N  R O Y

* a g r., ag en t d e  c o m m e rc ia lisa tio n , I-l’ llQ

Notre mannequin, (lui/ l.aquerre, porte fière­

ment l'uniforme complet qui est composé Je :

1 ■ Survêtement pour éviter Je transporter Jes 

poussières et Jes particules solides;

2 - Couvre-chaussures Je plastique jetables 

pour éviter Je transporter Ju fumier et Jes 

particules solides;

3 -  ilrosse, chaudière et désinfectant pour 

laver les souliers/bottes même si la personne 

porte Jes couvre-chaussures. Ces derniers peu­

vent percer.

C a rte  d 'a ffa ire s

F O U R  W  T R A V A IL  E N R IC H IS S A N T

L e W A P IT I

B â tim e n ts à  s tr u c tu r e  

d ’a c ie r e t d e b o is

E le v a g e  p e u  e x ig e a n t e t lu c ra tif

IN O V C O

N O U V E A U

Une usine de transformation de 
bois de velours du Québec.

GoolSStBl un éleveur mçmbrv (Je L'ACWQ :

N O U V E A U X  E L E V E U R S

Plan de parrainage.

Sujets reproducteurs à prix 
spéciaux.

A g rico les • In d u s tr ie ls  

P ro je t C lé  e n  m a in  

P a rto u t a u  Q u é b e c

A p p a la ch o s F e r m o

S a fa r i R a n c h  E x o toc

in c. o n r .

(4 1 8 )6 8 3 -2 2 2 4  (8 1 9 )5 3 3 -5 7 0 7

J . L
B é d a r d

in c .
(4 1 8 ) 3 3 7 -6 2 8 4

L e s E le va g o s  

d u  P io u i

R o b e r t  

J e a n -C la u d e  

(4 5 0 ) 2 9 6 -4 92 0

F e r m o M a r tin  &F e r m o  d u  la c  

à  F r a n ç o is  C o le tte  L a io i

1 4 4 -1 1. (4 1 8 ) 7 9 8 -4 8 3 7  (4 1 8 )3 4 4-1 1 1 0

L e D o m a in e  

d u  W a p iti 

(8 1 9 ) 2 9 3 -2 3 2 3

L e s G r a n d s 

E la n s

(4 1 8 ) 3 2 8 -4 3 1 2

W a p iti 

V a l-G r a n d -B o is , 

(450) 248-3273 a

•a 1 .8 8 8 .3 0 6 .0 6 7 7  

a 4 5 0 .6 8 7 .2 2 7 7

in o v co @ q c.c a

1 1 O  V  I N  S D U Q  U  l: I l H  C  / O C  T  O  1 1 R I: • N  O  V  I: M  II K  H 2 0  0  1
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Promotion VEAU DE LAIT

MARIE-ISABEL MARTINEAU* V
Veau de lait du Québec

www. veaudelait. com

Enfin! Attendu depuis 

longtemps, le Veau de lait du 

Québec fait désormais partie 

du merveilleux monde de 

l'Internet. En effet, le tout 

nouveau site www.veaude- 

lait.com offre aux consomma­

teurs la possibilité, en un clin 

d'œil (ou en un clic de 

souris!), d'obtenir tous les 

renseignements désirés sur 

cette viande jeune, nutritive 

et délicieuse à souhait.

www.veaudelait.com est conçu de façon à 

ce que la navigation soit des plus faciles 

en permettant, en tout temps, la consulta­

tion du menu du site présent au côté 

gauche de l'écran. Ainsi, quatre grandes 

sections s'offrent à l’internaute :

1. Produit

- production

- qualité de l'élevage

- les coupes

- marché

2. Recettes

- recettes santé

- recettes très économiques

- recettes rapides

- recueil de recettes

- modes de cuisson

- quelques trucs

3. Valeur nutritive

- données de source canadienne

4. Promotion

-loi Xl

Took Hdp

£ J Search i|F«vor*es çjrtitory @ * i| [7] -*)

! Addrwi |g] http://wwv7

Produit
Production 

Qualité de réicvaqc 

M arché

Le veau île lail. une viande 

raffinée, pâle el tendre 

à souhait
Recettes
Recette* vante 

Recette* ne* économique* 

Recette* rapide*

Recued de recette*

Le* coupe*

M ode* de cur**on 

Quelque» truc*..

iande, que c'est bon !

Valeur nutritive 
Donnée*

Saines habitude* alimentaire*

Promotion

Liens utiles

g Internet

3 Veau dr lait du Quebec - Microtoft Internet Explorer

Venu de lait du Québec

www.veaudelalt.com est conçu de façon à ce Que la navigation soil des plus faciles en permet­

tant la consultation du menu du site présent en tout temps sur le côté gauche de l’écran.

Le consommateur peut donc, par 

exemple, dénicher une délicieuse recette 

sous l’un des thèmes « économique », 

« santé » ou « rapide » ou tout simple­

ment consulter la teneur en vitamines et 

minéraux des différentes coupes de veau 

de lait présentes en supermarchés.

DYNAM IQUE ET COM PLET

www.veaudelait.com offre une 

panoplie de renseignements pour la per­

sonne désirant varier les repas familiaux, 

économiser tout en réalisant des 

recettes savoureuses, suivre de saines 

habitudes alimentaires et acquérir de 

nouveaux trucs culinaires qui feront 

saliver tous et chacun.

Pour son lancement, www.veaude- 

lait.com sera en vedette sur les sites po­

pulaires, tels que Sympatico et la Toile

du Québec par le biais d’un bandeau 

publicitaire incitant les usagers de ces 

portails à accéder directement au site du 

Veau de lait du Québec. De plus, la cam­

pagne publicitaire automne 2001, véhic­

ulant des recettes économiques dans les 

magazines Coup de Pouce, Châtelaine, 

TV Hebdo, TV 7 Jours et Enfants 

Québec, mettra en valeur l’adresse du 

site afin d’inciter les lectrices à le visiter.

N’hésitez plus! Venez visiter le 

Veau de lait du Québec au 

www.veaudelait.com. ^

* Agente de promotion et développement, FPBQ
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O u t i l s  f i n a n c i e r s

■ J

< 300

20 %  à  4S  %

200
23% à 35%

P W S I

s & ë à É É
• _ . .

A ugm enta tion  

de la  p ropo rtion 

d 'u tilisa teurs

A ugm enta tion 

de  la  p roportion 

de tra item en ts

A ugm entation  

de l'indice  

de  p ré férence

LA F IN A N C IE R E A G R IC O LE D U Q U E B E C

ANN FORNASIER*

Le com pte de s tab ilisa tion du revenu agrico le

Des précisions additionnelles

g ram m e de base C S R A se ra ve rsé su r la  

base d 'une contribu tion 50 % - 50 % . 

T oute fo is , un m écan ism e se ra app liqué  

dans le prog ram m e com p lém enta ire  

A S R A (A S R A C ) garantissan t le m êm e 

n iveau de contribu tion  ne t du gouverne ­

m ent qu ’aupa ravan t. C e tte m esu re nous  

appa ra ît acceptab le . Le m ontant de la  

co tisa tion ve rsée e t « im m ob ilisé  » dans 

le prog ram m e d ’A S R A C sera m o ins 

im portant qu ’avant m a is les produc ­

teu rs devron t auss i contribue r au 

com pte C S R A . G loba lem ent, il y a p lus

d ’a rgent im p liqué m ais l’entreprise  

gè le ra m o ins de liqu id ité  qu ’aupa ravan t.

L E  N I V E A U  D E  P L A F O N D

L ’autre inqu iétude m anifes tée par 

l’A ssem b lée généra le des p roduc teurs de 

bovins conce rna it le p la fond des ventes 

ne ttes adm iss ib les (V N A ) dans le C S R A  

au -de là  duque l la  con tribu tion  gouve rne­

m enta le se ra it décro issante . R appelons  

qu 'au début des d iscuss ions sur le 

doss ie r, le gouve rnem en t env isagea it de 

m e ttre  en p lace un p la fond de 250 000 $

La venue de La Financière 

agricole du Québec constitue 

une étape charnière de la mise 

en œuvre du plan de modernisa­

tion des outils financiers des­

tinés au monde agricole. Cette 

société, administrée en parte­

nariat avec l’UPA et regroupant 

les actifs et effectifs de la Société 

de financement agricole (SFA) 

et ceux de la Régie des assu­

rances agricoles du Québec 

(RAAQ), administre maintenant 

l’ensemble des programmes de 

gestion du risque et de Finance­

ment pour les entreprises 

agricoles et agroalimentaires 

ainsi que les programmes de 

sécurité du revenu.

L A  M E S U R E  É Q U I V A L E N T E  1 / 3  -  2 / 3

C om pte tenu des avan tages qu ’e lle con­

fè re, les produc teurs de bov ins du 

Q uébec on t appuyé dès le débu t la  venue  

de La F inanc iè re , avec cependant ce r­

ta ines réserves . D 'une part, nous  

dem and ions des ga ran ties à l’e ffe t que 

les p roduc tions  ac tue llem en t couve rtes 

sous l’A S R A con tinuen t d ’ê tre support­

ées aux 2 /3 pa r le gouvernem ent e t au 

1 /3 pa r le p roduc teu r, sans égard au 

ra tio  ca lcu lé  pou r le com p te de s tab ili­

sa tion des revenus agrico les (C S R A ). A  

ce t e ffe t, le conse il d ’adm in is tra tion de 

La F inanc ière a sta tué que le pro-

S o l u t i o n  à

v e r s e r

C h a q u e  a n n é e  d e p u i s  1 9 9 9 ,  l e s  p r o d u c t e u r s  

q u i  o n t  e s s a y é  l a  s o l u t i o n  à  v e r s e r  D E C ­

T O M A X  l ' o n t  j u g é e  s u p é r i e u r e  s u r  s i x  c a r ­

a c t é r i s t i q u e s  e s s e n t i e l l e s .

< 300 -< 300

£  200

200200

100

D a n s  l e  c a d r e  d  u n  s o n d a g e  t é l é p h o n i q u e  r e a l i s e  a u p r è s  

d e  4 0 0  p r o d u c t e u r s ,  o n  a  d e m a n d é  a u x  u t i l i s a t e u r s  d e  

s o l u t i o n s  e n d e c t o c i d e s  à  v e r s e r  d ' é v a l u e r  l e s  p r o d u i t s  

s u r  l e s  s i x  c a r a c t é r i s t i q u e s  s u i v a n t e s  :

100 -100 -

r

C o n s i d é r a n t  l e s  a u g m e n t a t i o n s  e n r e g i s t r é e s  p o u r  l a  

p r o p o r t i o n  d ' u t i l i s a t e u r s ,  l a  p r o p o r t i o n  d e  t r a i t e m e n t s  

e t  l ' i n d i c e  d e  p r é f é r e n c e ,  i l  e s t  c l a i r  q u e  l e s  p r o d u c ­

t e u r s  d e  b o e u f  a p p r é c i e n t  p l u s  q u e  j a m a i s  l a  s o l u t i o n  à  

v e r s e r  D E C T O M A X ’ ’ .

•  E f f i c a c i t é  e n  

g é n é r a l

•  M a î t r i s e  d e s  p a r ­

a s i t e s

i n t e r n e s / e x t e r n e s

•  E t e n d u e  d u  s p e c t r e  

d ' a c t i v i t é

D u r e e  d  a c t i o n  

M a î t r i s e  d e s  p o u x  

F a c i l i t é  d ' e m p l o i

W
= 5  BœufCCPP Santé animale

L ' e s s a y e r  u n e  f o i s ,  

c ' e s t  l ' u t i l i s e r  c h a q u e  f o i s

l i a i  d  i p p u m  k  m o u  m u a i triW H i/aun»

4  I i i k p u n 2 0

M arque  de com m erce de P fize r P roduc ts Inc .; P fize r C anada Inc ., licenc iée. M arque de com m erce  de P fizer 

C anada Inc . 'S ource  : P ane l su r D E C T O M A X *, sé rie  4 , Ipsos  R e id. av ril 2001 .

Les ca rac téris tiques  a ttribuées à la  so lu tion à  ve rse r D E C T O M A X* p rov iennen t de p roduc teurs  vache-veau e t 

d ’exp lo itants de pa rcs d 'eng ra issem en t qu i on t essayé la  so lution à  ve rse r D E C T O M A X *.

8 -65342-10 -0701  2400-19

de V N A . La F édéra tion, pou r sa part, 

souha ita it qu ’il n ’y a it pas de p la fond . 

F ina lem ent, le conse il d ’adm in is tra tion  

de La F inanc iè re  a s ta tué su r l’é tab lisse ­

m en t d ’un p la fond de 500 000 $ des V N A  

pour ob ten ir la  con tribu tion m ax im ale  de 

6 %  du gouvernem ent.

S i le m ontant des ventes ne ttes  

adm iss ib les dépasse 500 000 $ à titre de 

p rop rié ta ire un ique, d ’ac tionna ire qua li­

fié , de soc ié ta ire qua lifié ou de béné fic i­

a ire qua lifié , la contribu tion de La 

F inanc iè re se ra in fé rieure à 6 % . A uss i, 

pou r chaque tranche de 100 000 $ excé­

dan t 500 000 $ , le  taux de con tribu tion  de 

La F inanc ière d im inue ra de 1 po in t de 

pourcen tage, pa r tranche de 100 000 $ 

jusqu ’à 3 %  (vo ir tab leau 1).

T a u x  d e  c o n t r i b u t i o n  d e  L a  

F i n a n c i è r e  p a r  t r a n c h e  d e  V N A

T r a n c h e  d e s  V N A T a u x  p a r  t r a n c h e

0 à 500 000 $ 6%

500 000 à 600 000 $ 5%

600 000 à 700 000$ 4%

700 000 $  e t p lus 3%

Le n iveau de p la fond nous inqu iè te pa rti­

cu liè rem en t chez ce rta ins pa rcs d ’eng ra is ­

sem ent. C ependan t, nous ne som m es pas 

en  m esure  d ’é tab lir avec p réc is ion le  nom ­

b re de pa rcs qu i pou rra ient ê tre touchés  

par ce tte m esu re, pu isque nous ne con­

na issons pas la s truc tu re ju rid ique des 

en trep rises , n i s i ce rta ines des entrep rises  

suscep tib les  de tre  touchées par le p la fond  

fon t d ’au tres p roduc tions agrico les qui 

pourra ien t s 'a joute r aux V N A to ta les de 

l’en treprise .

P ou r en conna ître p lus long su r 

tou tes les m oda lités de fonc tionnem en t 

du C S R A , nous vous inv itons à vous  

p résente r à la tournée d ’in fo rm ation qu i 

au ra  lieu  dans tou t le  Q uébec au cours  des 

m o is de septem bre e t oc tob re, ou à con­

su lte r le  s ite  In ternet de La F inanc iè re  so it 

w w w .financ iereagrico le .qc .ca . ^

*agro -économ is te , F P B Q
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V E A U X  D ’E M B O U C H EAgence de vente
N A W A L  B E N Z A ÏD  *  E T  D A N IE L  Z U C H O S K I * *

La vaccination : 

une action collective!

La vaccination constitue un des critères de qualité retenus par 

les producteurs de veaux d’embouche lors des ateliers de 

l’assemblée générale annuelle 2001. Elle est reconnue comme 

étant un outil de commercialisation important permettant aux 

producteurs d’être concurrentiels sur les marchés. Le signal est 

clair et le secteur est passé à l’action...

L e s  v e n te s  d e  v e a u x  v a c c in é s  p ro c u re n t d e  

n o m b re u x  a v a n ta g e s  c o m m e  :

•  la  m is e  e n  m a rc h é  d e  v e a u x  p lu s  

ré s is ta n ts ;

•  la  h a u s s e  d e  la  d e m a n d e  p o u r d e s  

v e a u x  im m u n is é s ;

•  d e s  m e ille u rs  p r ix  p o u r c e s  v e a u x  

q u a n d  ils  s o n t re g ro u p é s ;

•  la  f id é lité  d e s  a c h e te u rs  e x is ta n ts  

e t a u s s i, la  v e n u e d e n o u v e a u x  

a c h e te u rs .

DES EFFORTS ET 

DES CONTRAINTES

L e s u c c è s n e v ie n t p a s s u r u n p la te a u  

d 'a rg e n t. P re n o n s , p a r e x e m p le , le s  

e n c a n s s p é c ia lis é s . L e s v e n d e u rs , le s  

a c h e te u rs e t le s p ro p r ié ta ire s d 'e n c a n s  

o n t c o n s a c ré b e a u c o u p d 'e ffo r ts  p o u r  

a r r iv e r à c o m m e rc ia lis e r 8 0 0 0 0  v e a u x  

p a r a n  v ia  le  C irc u it d e s  e n c a n s  s p é c ia l­

is é s . C e ré s u lta t , d o n t to u s  s o n t f ie rs , a  

n é c e s s ité  le  re s p e c t d e  n o m b re u x  c r itè re s

d o n t la  p ré in s c r ip t io n , le  v o lu m e  m a x i­

m u m  p a r e n c a n , le v o lu m e m in im u m  

(5 5 0 -7 0 0 ) e x ig é  p o u r la  te n u e  d 'u n  e n c a n  

s p é c ia lis é , le  p o id s  m in im u m  d e s  v e a u x , 

la  q u a lité  d e s  v e a u x , la  c o o rd in a t io n  d e s  

v e n te s , la  v é r if ic a t io n  d e  la  c a s tra t io n , le  

c la s s e m e n t d e s  v e a u x , e tc . T o u s  s o n t c o n ­

s c ie n ts  q u e  c e s c o n d itio n s d e c o m m e r ­

c ia lis a t io n  e x ig é e s  a u x  e n c a n s  s p é c ia lis é s  

o n t o c c a s io n n é d e n o m b re u s e s c o n ­

tra in te s . M a is a u jo u rd 'h u i, le s p ro d u c ­

te u rs  d e v e a u x d 'e m b o u c h e  e n re tire n t 

d e s  b é n é f ic e s  c o n s id é ra b le s .

I l e s t c la ir  q u e  le  s e c re t d e  l ’a m é lio ­

ra tio n  d u  C irc u it d e s  v e n te s  s p é c ia lis é e s  

n ’a  p a s é té  u n e  d é m a rc h e in d iv id u e lle  

m a is p lu tô t u n e v o lo n té  c o lle c t iv e  d e s  

p ro d u c te u rs ,  e n  re n o n ç a n t  à  c e r ta in e s  l i­

b e r té s  in d iv id u e lle s ,  p a r  d e  la  d is c ip lin e  e t 

e n  s 'im p liq u a n t e n s e m b le  p o u r u n  o b je c ­

t if  u n iq u e  q u i é ta it d e  s e  d o te r  d 'u n  m o d e  

d e c o m m e rc ia lis a t io n m e ille u r e t p lu s  

e ff ic a c e  p o u r le s  p ro d u c te u rs .

Ikltl

Choisissez la solution à verser DECTOMAX*. Choisissez

V

Obtenez un certificat- 

cadeau CANADIAN TIRE 

de 25 $" dans chaque 

emballage de 5 L de soin 

à verser DECTOMAX
Modèle 8120

V .
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ST-ROMUALD
2 N O V E M B R E

PRINCEVILLE
N O V E M B R E

INVERNESS
7 N O V E M B R E

VACCINÉ • DÉCORNÉ • CASTRÉ

Veaux 3 étoiles
C e  s e ra  u n e  p re m iè re ! P o u r l ’a u to m n e  2 0 0 1 ,3  v e n te s  d e  v e a u x  

3  é to ile s  s o n t p la n if ié e s . P re n e z  b ie n  n o te  q u ’e x c lu s iv e m e n t d e s  

v e a u x  v a c c in é s , c a s tré s  e t d é c o rn é s  s e ro n t a d m is  a  c e s tro is  

v e n te s . L e s  tro is  c r itè re s  s e ro n t e x ig é s  p o u r q u ’u n  v e a u  s o it 

q u a lif ié  d e  «  v e a u  3  é to ile s  » . L e s  v e a u x  q u i n e  p o s s è d e n t p a s  l ’u n  

d e  c e s  tro is  c r itè re s  s e ro n t re fu s é s  e t n e  p o u r ro n t  ê tre  v e n d u s  à  

l ’u n e  d e  c e s  tro is  v e n te s .

L a  v a c c in a t io n  d e v ra  s e  fa ire  s e lo n  le  p ro to c o le  p ré v u . 

A s s u re z -v o u s  q u e  to u s  le s  d o c u m e n ts  re la t ifs  à  la  v a c c in a t io n , 

p r in c ip a le m e n t la  d é c la ra t io n  d e  v a c c in a t io n  s ig n é e  p a r le  p ro ­

d u c te u r e t la  p re u v e  d ’a c h a t d u  v a c c in  ( fa c tu re ) , v o n t  s u iv re  le s  

v e a u x  lo rs  d e  le u r a r r iv é e  à  l ’e n c a n .

Veaux vaccinés uniquement aux encans 

d’hiver et de printemps 2002 

S a c h e z  q u e  le s  e n c a n s  s p é c ia lis é s  d 'h iv e r e t d e  p r in te m p s  2 0 0 2  

s e ro n t ré s e rv é s  u n iq u e m e n t a u x  v e a u x  v a c c in é s . S i u n  p ro d u c ­

te u r  s e  p ré s e n te  à  c e s  e n c a n s  a v e c  d e s  v e a u x  n o n  v a c c in é s , le s  

v e a u x  s e ro n t re fu s é s  e t n e  p o u r ro n t  y  ê tre  v e n d u s .

L e s  v e a u x  d e v ro n t  ê tre  v a c c in é s  s e lo n  le  p ro to c o le  d e  v a c ­

c in a t io n  p ré v u . L a  d é c la ra t io n  d e  v a c c in a t io n  d û m e n t  s ig n é e  p a r  

le  p ro d u c te u r  e t la  fa c tu re  d u  v a c c in  d e v ro n t é g a le m e n t ê tre  

p ré s e n té s  à  l ’e n c a n .

UN OUTIL DU MÊME ORDRE

D e  m ê m e  p o u r la  v a c c in a tio n , e lle  s e  v e u t 

u n  o u t il d u  m ê m e  o rd re  v is a n t l'a m é lio ­

ra t io n  d e la q u a lité  d e s v e a u x e t u n e  

m e ille u re m is e e n m a rc h é . C 'e s t 

p o u rq u o i le s  e n c a n s  s p é c ia lis é s  d 'h iv e r e t 

d e  p r in te m p s  2 0 0 2  s e ro n t e x c lu s iv e m e n t 

ré s e rv é s  a u x  v e a u x  v a c c in é s . D u ra n t c e tte  

p é r io d e , la  v a c c in a t io n e s t m o in s c o n ­

tra ig n a n te  p o u r le s p ro d u c te u rs  c a r le s  

v e a u x s o n t p ro c h e s  d e s b â tis s e s d o n c , 

p lu s  a c c e s s ib le s .

E- - ------------------------

D e  p lu s , le  p ro to c o le  d e  v a c c in a t io n  

o ffre  u n  d e u x iè m e  p ro g ra m m e , fa c ile m e n t 

ré a lis a b le , p a r tic u liè re m e n t p o u r le s  p ro ­

d u c te u rs  a y a n t d e s in s ta lla t io n s  d e c o n ­

te n t io n  m in im a le s  e t p o u r c e u x q u i o n t 

p lu s  d e d if f ic u lté  à a ttra p e r le u rs  v e a u x  

a u x  c h a m p s  d e u x  fo is  a v a n t la  v e n te . C e tte  

s e c o n d e o p t io n  u t ilis e  u n  v a c c in  v iv a n t 

a d m in is tré a u v e a u d e tro is à h u it  

s e m a in e s  d 'â g e , to u t e n  s 'a s s u ra n t q u e  la  

v a c h e n e  s o it p a s  g e s ta n te . P a r le z -e n  d è s  

m a in te n a n t à  v o tre  v é té r in a ire .

E n  te rm in a n t, a s s u re z -v o u s  c o lle c ­

t iv e m e n t d u  s u c c è s  d e s  v e n te s  3  é to ile s  e n  

in s c r iv a n t d è s m a in te n a n t le s  v e a u x q u i 

s e ro n t p rê ts  p o u r c e tte  p é r io d e  s a n s  o u ­

b lie r  d e  v a c c in e r v o s  v e a u x  p o u r l ’h iv e r e t 

le  p r in te m p s  2 0 0 2 ! ^

*A g c n te  à  la  m is e  e n  m a rc h é , F P B Q  

“ R e s p o n s a b le  d e  la  m is e  e n  m a rc h é  v e a u x  

d ’e m b o u c h e , F P B Q

Santé animale ““rixBotuf
id tfX H jjM U m

< i-H d b p u u  2 C

L'essayer une fois,

; ;

d o ra m e c t in

parmi 95 000 produits de marque chez CANADIAN TIRE.

Appelez ou visitez votre vétérinaire dès

Courez la chance de gagner une 

des trois remorques à bestiaux 

Featherlite"  de 20 pi (location 

de 1 an)'
c'est l'utiliser chaque fois

'É c h a n g e z  v o s  c e r t ific a ts -c a d e a u x  C A N A D IA N  T IR E  a u  m o m e n t d e  ra c h a t 'A u c u n  a c h a t re q u is . ‘J u s q u ’à  é p u is e m e n t  d e s  s to c k s .

‘M a rq u e  d e  c o m m e rc e  d o  P f iz e r  P ro d u c ts  In c .;  P f iz e r  C a n a d a  In c .,  l ic e n c ié e . “ M a rq u e  d e  c o m m e rc e  d e  P f iz e r  C a n a d a  In c . © 1 9 9 7 -2 0 0 1  C a n a d ia n  T ire  C o rp o ra t io n  

F e a th e r lite " e s t u n e  m a rq u e  d é p o s é e  d e  F e a th e r lite  In c .
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ÉRIC PROVENCHER*

Nutrition

Taures de remplacement

Des besoins 
en trois étapes

L
es taures de remplacement repré­

sentent l'amélioration génétique 

future du troupeau. Avec l’utilisa­

tion d’un taureau de génétique supérieu­

re, une bonne régie et une bonne alimen­

tation, les sujets de remplacement amé­

liorent les performances du troupeau et 

ainsi la profitabilité. Le coût d’élevage 

d’une taure de remplacement étant un in­

vestissement important, il va de soi de 

bien la préparer afin qu’elle donne les ré­

sultats escomptés. Cet article aborde le 

développement et l’alimentation d’une 

taure de remplacement se divise en trois 

grandes étapes : 1) période pré-sevrage ; 2) 

sevrage à la saillie et ; 3) saillie au vêlage 

et reproduction.

PÉRIODE PRÉ-SEVRAGE

Le développement de la génisse 

avant le sevrage est lié à la production 

laitière de la vache et à la qualité des pâ­

turages (vêlage de printemps). L'alimen­

tation à la dérobée peut être considérée 

lorsque la qualité et/ou la quantité 

d’herbe diminue (mi-juillet à la mi-août) 

ou lorsque la production laitière de la 

vache est réduite. Il est recommandé de 

servir l'aliment de dérobée à raison de 

0,5 à 1 % du poids vif maximum afin de 

favoriser la croissance tout en évitant 

une accumulation de gras au niveau du 

pis, ce qui aurait une influence négative 

sur la future production laitière.

L’utilisation d’un seul implant chez 

la génisse a démontré une augmentation 

de poids de 10 à 30 livres en moyenne au 

sevrage (implantation vers 30 à 45 jours 

d’âge selon l’implant). Cependant, il n'est 

pas recommandé d’utiliser un deuxième

implant car la reproduction pourrait en 

être affectée. L’utilisation d’un ionophore 

tout au long de la croissance de la taure 

est suggérée car il permet de contrôler la 

coccidiose à bas âge et d'améliorer le gain 

moyen quotidien (0,1 à 0,2 lb/j). Un autre 

point important à considérer est la vermi- 

fugation. Selon plusieurs études, la ver- 

mifugation augmente en moyenne le 

poids des génisses au sevrage de 25 à 30 

livres. Consultez votre vétérinaire afin 

d'établir un bon programme d’implanta­

tion, de vermifugation et d’utilisation 

d’ionophore.

SEVRAGE A LA SAILLIE

Cette période du sevrage à la sail­

lie est l’étape la plus cruciale pour le dé­

veloppement et la reproduction de la 

taure de boucherie. L’objectif du poids à 

la saillie est de 60 à 65 % du poids ma­

ture de l'animal. Pour atteindre cet ob­

jectif, la taure doit réaliser un gain

moyen quotidien de 1,6 à 2,0 livres pour 

les races continentales et de 1,3 à 1,6 li­

vre pour les races britanniques entre le 

sevrage et la saillie. Pour un vêlage à 24 

mois, il faut saillir vers l’âge de 14 à 15 

mois. Concernant l’alimentation, il est 

important de faire analyser ses fourrages 

afin de déterminer le niveau de nutri­

ments nécessaires à ajouter pour équili­

brer la ration et pour obtenir et mainte­

nir l’objectif de croissance. Selon la qua­

lité des fourrages, une quantité de mou­

lée, de grains, de suppléments et de mi­

néraux et vitamines peut être calculée 

par votre représentant en alimentation 

pour combler les besoins de vos ani­

maux. Cette période d'alimentation est 

très importante car elle a un effet direct 

sur l’apparition des chaleurs des taures 

(tableau 1). Une sous-alimentation re­

tarde l’apparition des chaleurs d’un à 

deux mois, ce qui repousse la saillie et 

également, le moment du vêlage.

Influence du niveau d'alimentation sur l’apparition de la 1" chaleur
Pourcentage des taures en chaleur (mois

12 13 14 15 16
Niveau d’alimentation
Bas : 0,8 lb/jour (GMQ)

Angus 0 0 33 82 90
Hereford 11 22 33 38 50
Croisées 0 12 68 85 100

Niveau d’alimentation 
Élevé: 1,6 lb/jour (GMQ)

Angus 30 58 100 100 100
Hereford 12 50 100 100 100
Croisées 18 76 94 94 100

Source : Hemstad, Manitoba
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w*&u.mF
Performance reproductive des taures de T* veau selon leur cote de chair

Cote de chair 4 5 6
Poids au vêlage (Ib) 744 825 933
Poids du veau 64 67 71
Indice de dvstocie 1.2 1,2 1,2
Pourcentage des taures 20 jours 42 54 63
démontrant une chaleur 40 jours 56 80 98
durant la période de reproduction* 60 jours 74 90 98

Pourcentage des taures saillies 20 jours 27 35 47
durant la période de reproduction* 40 jours 43 65 90

60 jours 56 80 96

‘La période de reproduction débute 45 jours après le vêlage

Source : Données de recherche (sur trois années), Université de Clemson, d'Oklahoma et de la Louisiane

SAILLIE AU VÊLAGE ET 

REPRODUCTION

L’objectif de poids au vêlage est de 

85 % du poids à la maturité pour la taure de 

premier veau (poids mesuré une à deux se­

maines après le vêlage). Afin d'obtenir cet 

objectif, le gain moyen quotidien doit être 

de 1,0 à 1,3 livre. Les besoins nutritionnels 

en énergie et protéine durant cette période 

sont généralement couverts par le pâturage. 

Il faut alors seulement servir du minéral et 

des blocs de sel à volonté pour couvrir les 

besoins en minéraux, oligo-éléments et vi­

tamines. Si le pâturage est insuffisant en 

milieu d'été, il faudra alors penser à com- 

plémenter avec du foin ou de l’ensilage pour 

combler le besoin nutritionnel.

La condition de chair de la taure au 

vêlage devrait être de 6 sur une échelle de

1 à 9 (tableau 2). En effet, 96 % des taures 

ont été saillies à nouveau après 60 jours de 

période de reproduction lorsqu'elles 

avaient une condition de chair de 6 versus 

80 % pour celles ayant une condition de 

chair de 5. La taure de premier veau a donc 

besoin d’un peu plus d’état de chair que la 

vache adulte pour un même taux de succès 

de gestation. Il ne faut pas oublier qu'elle 

est à 85 % de son poids mature donc ses 

besoins nutritionnels sont plus élevés que 

la vache adulte car elle poursuit toujours 

sa croissance.

Suite au vêlage, il faut majorer les 

besoins nutritionnels de la taure de 15 % 

par rapport à la vache adulte pour com­

bler ses besoins (voir Bovins du Québec, 

octobre-novembre 1999).

nw’Wi’ « it1»

PHOTO : LOUIS DUFOUR

Iffcr:

AVANTAGES D’UNE BONNE 

ALIMENTATION

- âge à la saillie vers 14-15 mois

- meilleur taux de conception

- vêlage à 23-24 mois

- meilleur taux de survie et vigueur des 

veaux à la naissance

- meilleur taux de gestation après le 

premier vêlage

- poids des veaux plus lourd

- meilleure efficacité reproductive et 

profitabilité à vie ^

*Agr., Responsable de la production bovine au 

Québec, Agribrands Purina Canada inc.

Pour les critères de sélection génétique de 

lu taure de boucherie, voir Bovins du 

Québec, juin-juillet 2001.

définit

Association Québécoise des Éleveurs de Bovins Highland

177, Route l’Ascension, L'Annonciation (Qc) JOT 1TO 
Crams Marteau, président : îél: (819) 275-7027
Claire Courteimche, sec très: fax : (819) 275-7027

Tél.: (819) 275-7027

Site Web : http:77aqebhighland.iquebec.com 
email : aqebjiighland&hotmail. corn

rusticité, son aspect physique 
et la saveur de sa viande

bien la race

• Poids des taureaux : entre 1700 et 2300 Ibs.
Longues cornes.
Tempérament doux.

• Facilité de vêlage.
• Très maternelle.
• L’entrée des taureaux en station d’épreuve sera le 3 décembre 2001. 
•• La viande est le sujet de conversation par excellence lorsqu'il

s'agit de la race HIGHLAND. Sa teneur en cholestérol est très 
faible, bien persillée et sa saveur est très recherchée.
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Le point sur la loi 184 - 

gestion des odeurs

Entrefilet

Le 21 juin dernier, l’Assem blée 

nationale adoptait le projet de loi 

184 qui perm et de redonner un 

droit d ’expansion à de nom breuses 

entreprises agricoles. Ce droit d’ex­

pansion de 75 unités anim ales (ua) 

est accordé aux entreprises agri­

coles existantes qui ne peuvent se 

conform er aux distances séparatri­

ces relatives aux odeurs. Cet agran­

dissem ent ne pourra cependant 

excéder 225 ua. Il devra être réalisé 

à m oins de 150 m ètres d’un bâti­

m ent existant et respecter les 

norm es environnem entales. L’ex­

pansion devra se fa ire dans la caté­

gorie d’élevage qui com porte le 

p lus d ’ua ou dans toute autre pro­

duction dont le coeffic ient de 

charge d ’odeur est égal ou inférieur 

à la catégorie principale. Voyez les 

détails avec votre conseiller.

VO US DEVEZ FAIRE 
RECO NNAÎTRE VO TRE 

DRO IT D’EXPANSIO N
Vous devez, avant le 20 ju in 2002, 

fa ire une déclaration asserm entée à 

votre m unicipalité en y indiquant, 

entre autres, le type et le nombre 

m axim al d’ua que votre entreprise 

a détenu entre le 21 ju in 2000 et le 

21 ju in 2001, ainsi qu’une descrip­

tion som m aire des installations. 

Après, il sera trop tard!

M êm e si vous ne prévoyez pas 

réaliser prochainem ent un projet 

d’agrandissem ent, nous vous 

recom m andons fortem ent de faire 

votre déclaration à la m unicipalité  

pour pouvoir utiliser votre droit 

d ’expansion ultérieurem ent. N ’ou­

blier pas de bien conserver une 

copie de cette déclaration; chez 

votre notaire par exem ple.

STRUCTURES

D’ENTREPO SAG E
Il est m aintenant perm is aux entre­

prises dérogatoires de constru ire

%>
une structure d’entreposage ou 

tout autre ouvrage visant à réduire 

les inconvénients liés aux odeurs ou 

à se conform er aux norm es environ­

nem entales, de le faire sans tenir 

com pte des distances séparatrices

en m atière de gestion des odeurs. 

Toutefois, cette construction devra 

être faite dans la direction qui 

entraîne le m oins d’inconvénients 

pour les voisins. Renseignez-vous! 

Source : Union des producteurs agricoles

N'attendez pas à la dernière minute...

une (ACE de CONTENTION po ur  600 $
LIVRÉE CHEZ VOUS SANS FRAIE PARTOUT AU QUÉBEC

Préparez d^ main­

tenant la prochaine 

saison d'insémina­

tion en vous procu­

rant une cage de 

contention avec 

barrière de tête 

automatique p&ur 

moins de la moitié 

du son coût réel 

évalué à 1260 $ + 

taxes.

ÇA VOUS INTÉRESSE ?

le m odek) peut cM Iéref
le jererr.er.t a» U  pnctc

• L’é leveur n’a qu’à payer 600 $ (taxes en sus). Le solde de 660 $ sera 

am orti à ra ison de 12 S par prem ière insém ination effectuée au cours 

des 24 m ois qui suivront l’acquisition de la cage de contention. À la fin 

de cette période, tout solde résiduel (s’il y a lieu) sera redevable aux 

prom oteurs du projet.

Informez-vous auprès de votre inséminateur !

f ^ onscil provincial des

A TC®
Cl AO

Propriété des éleveurs québécois 
Centre d'insémination artificielle du Québec (CIAQ)

C.P. 518, Saint-Hyacinthe, Q uébec J2S 7B8 
Tél. : 450-774-1141 Télécopieur : 450-774-9318  

ciaq@ ciaq.com http//:www.ciaq.com

DO
Coopérative des inséminateurs du Québec (CIQ)

C.P. 248, Saint-Hyacinthe, Q uébec J2S 7B8 

Tél. : 450-771-2287 
Télécopieur : 450-774-6006
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Santé

Mieux connaître 

Cryptosporidium et Giardia

P H O T O : M I C H E L  C H A R T R A N D

irïikk «CÏÏŒï

s;-

i-tfSS®3»£5*;

Les veaux atteints de C. parvum ont la diarrhée environ une semaine et habituellement s'en dé­

barrassent par eux-mêmes.

L
a  Canadian Cattlemen's Associa­

tion v ie n t d e  p u b l ie r  le s  d o n n é e s  

s u iv a n te s c o n c e r n a n t c e s d e u x  

m a la d ie s  c o u r a n te s p o u v a n t a f f e c te r  la  

q u a l i té  d e  l 'e a u  e t d e v e n i r  u n  p r o b lè m e  

d e  s a n té  p u b l iq u e .

L e  C r y p to s p o r id iu m  e t  la  g ia r d ia s e  

( l a m b lia s e ) s o n t d e u x  p a r a s i te s p r o to ­

z o a i r e s  u n ic e l lu la ir e s  q u i v iv e n t d a n s  le  

t r a c tu s  g a s t r o - in te s t in a l d e s m a m m if è ­

r e s . P o u r s e  r e n d r e  a u x  a p p r o v i s io n n e ­

m e n ts  d 'e a u , i l s  p a s s e n t p a r  la  m a tiè r e  

f é c a le  d e  le u r s  h ô te s .  L e s  h u m a in s  a t t r a ­

p e n t c e s  m a la d ie s , d a n s  la  p lu p a r t d e s  

c a s , p a r c o n ta c t d i r e c t a v e c  le s s e l l e s  

d ’a u t r e s  h u m a in s  in f e c té s  o u  e n  b u v a n t  

d e  l 'e a u  n o n  t r a i t é e  c o n ta m in é e  p a r  le s  

e a u x  d 'é g o u t .

U N  L I E N  A V E C  L ’ H U M A I N

U n e  s e u le  d e s  f o r m e s  d u  C r y p to s ­

p o r id iu m  p e u t in f e c te r le s h u m a in s ; e t  

d e  r é c e n te s  r e c h e r c h e s  o n t  p r o u v é  q u e  la  

p lu p a r t  d e s  b o v in s  é ta ie n t  p o r te u r s  d ’u n e  

s o u c h e  d e  g ia r d ia s e  q u e  l ’o n  n ’a  j a m a is  

o b s e r v é e  c h e z  l ’h o m m e . Q u a n d  le  s y s tè ­

m e  im m u n i ta i r e  e s t e n  s a n té , la  p e r s o n ­

n e  c o m b a t n o r m a le m e n t l 'i n f e c t io n  q u i  

c a u s e  d e s  d o u le u r s  in te s t in a le s  e t  d e  g r a ­

v e s  d ia r r h é e s . M a is  le s  p e r s o n n e s  â g é e s ,  

l e s  e n f a n t s  e t  l e s  g e n s  a y a n t d e s  d é f i c ie n ­

c e s  d a n s  le u r  s y s tè m e  im m u n i ta i r e  - le s  

s id é e n s  o u  le s  g e n s  q u i p r e n n e n t  d e s  im ­

m u n o d é p r e s s e u r s  -  p e u v e n t e n  m o u r i r .

I l y  a  e u  d e s  c a s  o ù  l ’é c o u le m e n t  

d 'u n  p â tu r a g e  a  é té  a s s o c ié  à  u n e  p o u s ­

s é e  d e  C r y p to s p o r id iu m  e t d e  g ia r d ia s e .  

O n  c r o i t q u e  l ’e f f lu e n t h u m a in  c o n s t i ­

tu a i t  la  p r in c ip a le  s o u r c e  d e  c o n ta m in a ­

t io n  d e  l ’e a u .

O n  n o u s  a  d i t q u e  le s  la b o r a to i r e s  

d e  m é d e c in e  h u m a in e  n e  s a v e n t h a b i ­

tu e l l e m e n t p a s  q u 'i l e x i s t e  p lu s ie u r s  e s ­

p è c e s  d e  C r y p to s p o r id iu m . I l  s e m b le  q u e ,  

a u - d e là  d u  g e n r e  d e  p a r a s i t e s , l ’o n  n e  

p o u s s e  p a s  l 'id e n t if i c a t io n  ju s q u ’a u x  e s ­

p è c e s  to u jo u r s  p lu s  n o m b r e u s e s . O r , i l  

e x i s te  p lu s ie u r s  e s p è c e s  d u  g e n r e  C r y p ­

to s p o r id iu m . L 'e s p è c e  C . andersoni s e  r e ­

t r o u v e  c h e z  le s  b o v in s  a p r è s  le  s e v r a g e ; 

e t  i l s e m b le  q u e  le s  m o u to n s , l e s  p o r c s  e t  

l e s  c h e v a u x  o n t  d e s  e s p è c e s  q u i l e u r  s o n t  

s p é c i f iq u e s .  C e l le  q u i  a f f e c te  l e s  h u m a in s  

-  C . parvum - p e u t a u s s i p r o v o q u e r  la  

d ia r r h é e  c h e z  le s  v e a u x  d e  m o in s  d 'u n

m o is .  R é c e m m e n t  o n  a  r e p é r é  C. parvum 

é g a le m e n t  d a n s  la  s a u v a g in e , c h e z  le s  c a ­

n a r d s  e t  l e s  o u ta r d e s .

C H E Z  L E S  B O V I N S

P a r  le  p a s s é , o n  n e  c r o y a i t p a s  q u e  

C r y p to s p o r id iu m  p o u v a i t c a u s e r  u n  p r o ­

b lè m e  g r a v e  p o u r  la  p r o d u c tio n  d e s  b o ­

v in s d e  b o u c h e r ie . D e r é c e n te s  é tu d e s  

s u g g è r e n t  to u te f o i s  q u e  s a  p r é v a le n c e  e s t  

s a n s d o u te  p lu s é le v é e  q u e  c e  q u ’o n  

c r o y a i t e t q u ’e l le  p o u r r a i t in f lu e r  d e  f a ­

ç o n  im p o r ta n te  s u r la  c r o i s s a n c e  d e s  

v e a u x . D iv e r s  r a p p o r t s  f o n t é ta t  d e  c r y p ­

to s p o r id io s e  g r a v e  c h e z  le s v e a u x  e n

I I  O  V  ! N  S  D U  Q U É B E C  / O C  T  O  I I R  l i -N O  V  E  M U R E  2  0 0 1



Alberta, en Saskatchewan et en Colom­

bie-Britannique où l’on a observé jus­

qu’à 30 % de mortalité chez les veaux 

âgés d’une à quatre semaines. Il se peut 

dans ces cas-là qu'il y ait un lien à faire 

avec une déficience en sélénium.

La plupart des veaux (boeufs de 

boucherie et vaches laitières) développent 

une giardiase quand ils ont entre quatre 

et dix semaines. L'infection peut causer 

de la diarrhée et faire chuter le taux de 

gain. L’infection dure des mois. Mais la 

souche qui s’attaque aux veaux pourrait 

ne pas être contagieuse pour les humains.

L’espèce que l’on retrouve chez les 

bovins après sevrage (Cryptosporidium 

andersoni) réduit la production de lait 

chez les vaches laitières de même que le 

taux de gain chez les veaux d’embouche. 

Jusqu’à 20 % du cheptel bovin du Cana­

da pourrait être infecté.

L'on croit que des infections subcli­

niques chez les bovins adultes serviraient 

de réservoirs pour les veaux, sous la forme 

d’une poussée de kystes fécaux (giardiase) 

et d’ookystes (Cryptosporidium) chez les 

vaches qui viennent de vêler. Le Cryptos­

poridium est plus commun chez les veaux

des vaches laitières que chez les veaux des 

bovins de boucherie. Les kystes de giar­

diase et les ookystes de Cryptosporidium 

peuvent demeurer infectieux pendant 

plus d’une année dans l’eau froide ou dans 

un milieu humide et frais. Ingérés avec 

l’eau, ils passent par l’estomac et vont co­

loniser le petit intestin. Ils possèdent une 

paroi protectrice de glucides qui leur per­

met de résister au chlore. Mais l’action du 

dessèchement, des rayons ultra-violets, de 

la congélation et de la chaleur les détruits.

DES TRAITEMENTS?

Il n’existe rien encore pour trai­

ter le Cryptosporidium chez les bovins, 

mais chez les vaches laitières la maladie 

se limite habituellement d'elle-même. 

Les veaux des bovins de boucherie at­

teints de cryptosporidiose grave peu­

vent être traités par fluidothérapie avec 

colostrum. Le veau attrape le Cryptos­

poridium d’un autre veau ou de sa mère 

par transmission fécale orale. Pour trai­

ter la giardiase, il est préférable d'utili­

ser du fenbendazole.

Les veaux atteints de C. parvum 

ont la diarrhée environ une semaine et

habituellement s’en débarrassent par 

eux-mêmes. Mais la maladie peut être 

plus grave lorsque le troupeau n’y a ja­

mais été exposé auparavant. Lorsque des 

veaux laitiers âgés d’une à trois semaines 

sont amenés dans un troupeau, une gra­

ve poussée de diarrhée survient parfois 

causée par le Cryptosporidium. Certains 

ont eu de bons résultats en les traitant 

alors avec du colostrum.

Dans les laboratoires, si l’on ne suit 

pas bien les méthodologies, on risque de 

confondre les kystes de giardiase avec les 

ookystes de Cryptosporidium, ou d'avoir 

du mal à séparer les espèces de Cryptos­

poridium.

Il faut environ trois mois pour que 

les kystes et ookystes soient rendus inac­

tifs suite à l'épandage et l’incorporation 

de fumier frais. Une semaine suffit pour 

qu'ils soient détruits par le compostage.

Deux choses à savoir : on n’a encore 

émis aucune licence pour un traitement 

du Cryptosporidium chez les veaux et les 

bovins adultes, mais un vaccin a cepen­

dant été proposé contre ce parasite. ^ 

Source : Traduit de Cattle Country, 

juin 2001, page 11.
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Faites-vous 
du sang de boeuf 
cet automne !

Procurez-vous 
des femelles Simmental 
chez un éleveur membre 
de l'Association Simmental 
du Québec.

site w eb : www.simmentalquebec.com

David Bellavance, président 
Tél.: (819) 288-5005

Lyne Bonin, secretaire
Tél.: (819) 395-5502

Marc Boisvert, propagandiste 
Tél.: (819) 395-5502

http://www.simmentalquebec.com


Environnement
Avec l’automne revient le temps des amas!

L e s to c k a g e d e fu m ie r s o lid e  d a n s u n c h a m p  c u ltiv é  e s t 

u n e  te c h n iq u e  d ’e n tre p o s a g e  u tilis é e  p a r n o m b re  d e  p ro ­

d u c te u rs  d e  b o v in s d e  b o u c h e rie . C o m m e la  p é r io d e  a c ti­

v e d ’e n tre p o s a g e d é b u te , v o ic i le s c r itè re s q u e to u s d o i­

v e n t re s p e c te r p o u r ê tre  c o n fo rm e s  a u G u id e  d e s b o n n e s  

p ra tiq u e s  a g ro e n v iro n n e m e n ta le s .

La règle de base : L e p ro d u c te u r d o it s ’a s s u re r d ’u tilis e r 

u n e  q u a n tité  s u ffis a n te  d ’a b s o rb a n ts  p o u r a b a is s e r la  te ­

n e u r e n  e a u  d e s d é je c tio n s à  8 0  %  e t m o in s  a v a n t l’e n tre ­

p o s a g e  a u  c h a m p .

E N T R E P O S A G E

L e c h a m p  o ù  s e ra  e n tre p o s é l’a m a s  d o it a v o ir  u n e  p e n te  in fé ­

r ie u re  à  5  % . Il n e  fa u t p a s  e n tre p o s e r l’a m a s  a u  m ê m e  e n d ro it 

d u ra n t d e u x  a n n é e s  c o n s é c u tiv e s .

L a  d im e n s io n  d ’u n  a n d a in  d e  fu m ie r n e  d o it  p a s  d é p a s s e r q u a ­

tre  m è tre s  d e  la rg e u r à  la  b a s e  e t d e u x  m è tre s d e  h a u te u r. L e  

v o lu m e  e n tre p o s é  d a n s  u n  c h a m p  e s t lim ité  p a r le s  b e s o in s  d e  

fe rtilisa tio n  d e  c e  c h a m p .

L ’a m a s  d o it re s p e c te r le s  d is ta n c e s  m in im a le s  s u iv a n te s  :

- 3 0 0  m  d ’u n e  s o u rc e , d ’u n  p u its  o u  d ’u n e  p r is e  d ’e a u  s e rva n t 

à  la  p ro d u c tio n  d ’e a u  d e  s o u rc e  o u  d ’e a u  m in é ra le , o u  à  l’a li­

m e n ta tio n  d ’u n  ré s e a u  d ’a q u e d u c ;

- 1 5 0  m  d ’u n  la c , d ’u n  c o u rs  d ’e a u , d ’u n  m a ra is  n a tu re l, d ’u n  

m a ré c a g e  o u  d ’u n  é ta n g ;

- 3 0  m  d ’u n  fo s s é .

L ’a m a s n e  d o it p a s  ê tre  s itu é  à  l’in té r ie u r d e  la  lig n e  d ’in o n d a ­

tio n  d e  ré c u rre n c e  d e  2 0  a n s  d ’u n  c o u rs  d ’e a u  o u  d ’u n  la c .

É P A N D A G E

L e s a m a s e n tre p o s é s e n tre  le  1 " o c to b re  2 0 0 1 e t le  3 1 m a i 

2 0 0 2  d o iv e n t ê tre  é p a n d u s  d è s  q u e  le s c o n d itio n s  d u  s o l e t 

d e ja ^ c u ltu re je ^ e rm e tte n ^ ^ c e ^ a v a n tle 1 ^ a o û t2 0 0 2 ^ ^

Les seuls vaccins offerts en combinaison contre 

le charbon symptomatique et le tétanos.

Ç 2 B C T P
Oostridium 
c h a u v o e t- 

n o v y iiy p eB -  

p « rfr iog c m  T y p e  

C and D-scptkum 

te ta n i B a c te rin - 

Toxoid

T A S V A X a l C O V E X 1N 8  

Oostridium 

c h a uv o e i-  

I hacmotyticum- 

n o v y i T y p e  B  

p e tfrin g e m  T ÿ p o  &  

C and D-septkum- 
tatani Bactarin-

Oostrkfium
chouvoct-
h a a m o ly tk u nv

iiypaB.
; C  a n d  D  s a p tk u n v

« a ta n iB a d ta rin -

msmxmôimm

T A S V A X e t C O V E X IN ' o n t to u jo u rs  é té  le s  s e u ls  p ro d u its  à  p ro té g e r v o s  i 

c o n tre  le  c h a rb o n  s y m p to m a tiq u e  e n  p lu s  d u  té ta n o s . Q u i p lu s  e s t, 

i le u r a d iî iip js lra fjo n .p a r v o ie  s o u s -c u ta n é e  (s .c .) e s t a p p ro u v é e . 

R e c h e rch e z  T A S V A X  e t € O V É )C IN :d è s  a u jo u rd 'h u i 

~ 'a ’ d a n s  le u r to u t n o u v e l e m b a lla g e . . “ * -

C p  S c h e rin g -P lo u g h  S a n té  A n im a le
D iv is io n  d o  S^CHERING CANADA INC. 

• Pointe Claire (Quebec» H9R 1B4

M a rq u e s  d é p o s é e s  d e  S c h e rin g  C a n a d a  in c  

T A S  0 0 2 -0 1 F -P A 'Tj as o o i
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Reportage
T-------------------------------

BLONDE D’AQUITAINE

DENISE PROULX*

■

Les Blondes cP Aquitaine, 
des pures qui plaisent

Y
von, Guy et André Lambert 

aiment les blondes. Mais pas 

n’importe lesquelles. Ils ont 

un faible pour les pures, les fran­

çaises, les Blondes d'Aquitaine. 

Spécialiste de la fourrure et poli­

ciers de métier, c'est avec cette 

race bovine qu’ils sont devenus 

agriculteurs en 1989. Quel­

ques années plus tard, Reine, 

leur plus belle, devenait la 

Grande Championne provinciale 

des Blondes d'Aquitaine, à l'occasion de 

l’Expo Québec de 1996.

Depuis, les Lambert ne courent 

plus les foires. « C’est trop d'ouvrage 

pour ce que ça rapporte », dit Yvon, 

l’aîné des quatre frères par qui toute 

l’aventure a débuté. Mais leur troupeau 

de près de 100 têtes demeure l’un des 

plus réputés du Canada, pour la pureté 

de la race et la qualité des bêtes, résultat 

d’un souci constant de travailler avec les 

meilleurs spécimens existant en Europe 

et au Canada.

Les Lambert vendent de la semen­

ce de taureaux, font de la sélection de 

mâles et alimentent les marchés cana­

diens de la viande, toujours à la recher­

che d’une qualité supérieure.

UNE IDÉE DE PURETÉ

Lorsqu'en 1986, Yvon Lambert 

s’est acheté une terre sans bâtiments à 

Fasset, dans l’Outaouais, il ne pensait 

pas que sa passion de la nature le ferait 

passer d’expert de la fourrure à spécialis­

te des Blondes d’Aquitaine.

C’est en brassant les souvenirs de 

son enfance à la ferme de son grand-père

mater­

nel à Sain­

te-Thérèse, 

qu’il se met 

à rêver avec 

ses frères 

Yves, Guy et 

André. À son 

tour, Yves achè­

te une terre à 

quelques kilo­

mètres de chez 

lui. Les autres 

proposent d'inves­

tir des économies.

« Il fallait bien faire 

de quoi avec les clô­

tures », dit-il sourire en coin, 

pour expliquer leur décision d’instal­

ler un troupeau sur la terre d’Yves. Les 

Lambert voulaient des animaux pour en­

tretenir les terres mais ne savaient pas trop 

lesquels. La seule idée claire était que ce se­

rait des bêtes pur sang.

Les frères ont songé à élever des 

poulets. « Trop dur », dit Guy. Ensuite,
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ils  o n t p e nsé a ux b ison s . « P a s p aya n t » , 

ré p liqu e Y von . P u is , a ux m o u ton s , « d é ­

co n se illé s p ar to us » , ra p p e lle e nco re  

Y von . Ils  p asse n t p lus ie urs  m o is à  v is ite r 

d es é leve urs  d e b o v in s d o n t le s ra ces L i­

m o us in , S im m e nta l, ju sq u ’à ce q u ’ils  

to m b en t litté ra lem e n t so us le ch a rm e  

d e s B lon de s d ’A q u ita in e . « C ’e s t u ne  ra ce  

trè s d o c ile e t p o ur n o u s , p ro fa ne s d a ns  

l’é leva ge , c ’é ta it b ien  im p o rta n t. C e so n t 

d e s b ê te s fa c ile s  à  e n tre te n ir, fa c iles  à  fa i­

re  vê le r » , e xp liq ue  G u y .

E n 1 9 8 9 , a ve c u n e m ise d e fo nd s  

in d iv idu e lle  d e 1 0 0 0 0 $ , le s q u a tre  frè re s  

a ch è te n t le urs d ix p rem iè re s B lo nd es  

d ’A q u ita ine . D o uze  a ns  p lu s ta rd , le  trou ­

p e au d e s fe rm e s L am b ert co m p te  4 8 va ­

ch e s , 4 4 ve au x , se p t ta u re s e t d eu x ta u ­

re a u x a d u lte s . « Q u e d u p ur sa n g fra n ­

ça is » , so u lig ne  Y vo n a vec fie rté .

C h a qu e va ch e e s t te s tée e t e n re g is­

tré e à l’A sso c ia tio n ca n a d ie nn e d e s B lon ­

d e s d ’A q u ita in e . L e co n trô le  se fa it p a r p ri­

se d e sa n g o u a vec l’a na lyse d e l’A D N  

co n te n u d an s le  p o il d e la  q u eu e , u ne  te ch ­

n iqu e re la tivem e nt s im p le q ue le s frè re s  

L a m be rt p eu ven t p ra tiq ue r e ux -m êm e s .

U N E  C H A IR  M A IG R E

L e s B lon d e s d ’A q u ita ine so n t re ­

co n n ue s p o u r le u r ch a ir m a ig re . L e s ta u ­

re a u x so n t re ch erch é s p ar d es é leve u rs  

q u i le s a ccou p len t a ve c d 'a u tre s ra ces  

b o v ine s p o ur p ro du ire  d e s ve a ux à v ia n ­

d e m o ins g ra sse . « L a ve n te d e la  v ia nd e  

ro u ge g ra sse d im inu e m a is la d em a nd e  

p o u r le s B lon d e s e s t à la h au sse » , d it 

Y vo n L a m be rt.

L ’é leve ur d e F a sse t e s tim e q u e le s 

h a b itu de s d ’a lim en ta tion d e s a n im a u x 

co n trib ue n t à la ré p u ta tio n g é né tiq ue d es  

B lo nd es  d ’A q u ita in e . C h e z le s L am b ert, le s  

va ch e s so n t n o urrie s u n iq u em e n t d e lu ­

ze rne , d e trè fle , d e m il e t d e m iné ra ux . P as  

d e m o u lée s , p a s d ’h o rm on e s d e c ro issa nce , 

p a s d ’a n tib io tiqu e s . L e s ve a ux so n t g ard és  

a vec la m è re e t a lla ité s e n tre  c in q à h u it 

m o is , ju sq u ’à  le u r sev rag e. C e tte  q ua lité  d e  

v ie d es b ê te s fa it e n so rte q u e lles o n t u n  

re n de m e nt d e ca rca sse p o uva n t a tte in d re  

6 8 % . A c tu e llem e nt, d a ns le s e n ca n s , le s  

é le ve u rs  d e B lon d es d ’A q u ita in e re ço ive n t 

e n tre  h u it à 1 5 ce n ts  d e p lus  la  liv re .

S ’il n ’é ta it d e la  m a inm ise  d es  A m é­

rica ins su r le co m m erce n o rd -a m é rica in  

d e la  v ia nd e , le s L a m be rt ve n dra ie n t p a ssa ­

b lem e nt p lus  d 'an im au x p ou r la  b ou che rie . 

« O n se lim ite  à u n m a rch é a ssez lo ca l,

■Vî1.

SERIE C-CX

SÉRIE CX
avec plate-forme

Ju sq u ’à  3 7  %  d ’a u g m en ta tion  d e  co u p le  à  la  P D F .

j SÉRIE CX
• avec cabine
•

U n e v is ib ilité  sa n s p a re ille  a ve c d u  co n fo rt 

; co m m e s i vo u s é tie z d a n s vo tre  sa lo n .
•

; SÉRIE c
•

l U n tra c te u r u tilita ire  à  p ro fil b a s p o u r le s  

• b â tim e n ts  a ve c e sp a ce re s tre in t e t p o u r 

! u n e fo u le  d ’a u tre s  trava u x .

7 4 C V

6 7 C V

P T O lô O C V

I P T O I 5 0 C V

S I pT°

C  9 0 I C 8 0 H C 7 0 I C 6 0  

C X  9 0 I C X  8 0 I C X  7 0 I C X  6 0

Les nouveaux moteurs Case IH consomment peu 

de carburant tout en fournissant une puissance 

supérieure.

TOUTE LA DIFFÉRENCE...
CHEZ VOTRE CONCESSIONNAIRE LOCAL!

Membre d’un réseau plus fort que jamais.

4 0  cv  

P T O

cso  

C X  5 0

8 3  C V  

P T O

C  1 0 0  

C X  1 0 0

V is ite z  n o ire  s ite  In te rne t h ttp ://w w w .ca se ih .to m

C a t* IH  ts l mm M w q iM  d é p o sé* d e la  C o rp o ra tio n C a s*.

TOUTE LA DIFFÉRENCE 

C’EST AUSSI...

André Daviau, représentant aux ventes 

chez Garage Maurice Leblanc de 

Victodaville. Attentionné, André est 

reconnu pour être constamment à 

l'écoute de ses clients. Il se dévoue sans 

cesse pour répondre à leurs besoins.

À sa façon, André est un bon exemple 

de ce gui fait...

LA DIFFÉRENCE CASE IH

iio v in s d u q u i:lire  / o c t o br e-n o v embr e 2001

http://www.caseih.tom
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avec l’O ntario et le Q uébec. Lorsque les 

boucheries pourront identifier la prove­

nance des pièces de viande sur leurs étals, 

le m arché va grim per rapidem ent », croit 

Y von Lam bert.

DES FRANÇAISES DANS L’OUEST

« Les agriculteurs de l’O uest cana­

dien seraient plus ouverts que les A m éri­

cains sur la qualité de la v iande m aigre. Ils 

sont de plus en plus nom breux à acheter 

des anim aux nés de croisem ent avec de la 

sem ence française », ajoute G uy Lam bert.

Im pliqué pendant de nom breuses 

années au sein de l’A ssociation québécoi­

se et de l’A ssociation canadienne, le poli­

cier-éleveur a tenté l’expérience de l’im ­

portation de taureaux français. M ais il a 

v ite découvert que l’im portation de 

sperm e com portait des avantages indénia­

bles. « C ’est p lus facile de contrôler les ris­

ques de m aladie com m e la vache folle et la 

fièvre aphteuse. Puis c’est m oins dispen­

dieux à l’achat », rem arque G uy Lam bert. 

La vente de sem ence, française et de son 

élevage, représente entre 10 et 15 % des 

revenus des ferm es Lam bert.

L ’autre part im portante de leur 

m arché est la vente de spécim ens de qua­

lité. Lorsque les veaux sont sevrés, les 

p lus beaux et les plus vigoureux sont en­

voyés à la S tation d ’épreuve de la B eauce 

située à Saint-M artin . Les jeunes tau­

reaux y sont gardés cinq m ois, au cours 

desquels leur gain de poids est régulière­

m ent testé. À  la fin des tests, les plus per­

form ants sont vendus directem ent sur 

place. Trois taureaux sur dix sont en-

Yvon et Yves Lambert

voyés à l’abattoir faute de ne pas rencon­

trer les critères exigés par les stations.

PAS D’EMBRYONS

Lorsque Reine a rem porté le G rand 

C ham pionnat des B londes d ’A quitaine en 

1996, les Lam bert ont reçu bien de la visi­

te. D es Européens, des A m éricains, des 

B résiliens qui leur ont fait m iroiter l’idée 

de vendre anim aux et em bryons ici et à 

l’étranger. A vec la crise de la vache folle, 

l’idée est m orte dans l’œ uf. Ils ont néan­

m oins tâté la vente d 'em bryons, avant de 

l'abandonner. « C ’est un com m erce exces­

sivem ent com pliqué et coûteux. Je ne suis 

pas sûr que finalem ent ce soit bien renta­

ble. C e sont toujours les m êm es trois à 

quatre acheteurs, il y  a des norm es vétéri­

naires pour chaque pays et au bout du 

com pte les profits égalent les dépenses. 

O n a décidé de ne plus en faire », d it G uy.

Ph o t o : Mic h e l  Ciia r t r a n d

VENDRE OU INVESTIR

A près douze années, les Lam bert 

sont arrivés à un point tournant. Y ves a 

quitté l’association fam iliale. Les trois frè­

res font m aintenant face à des choix. O u 

bien ils continuent à grossir l’entreprise 

en y ajoutant une vingtaine d ’autres bêtes 

ou ils cherchent à vendre.

« L 'avenir est dans la qualité. Si 

on veut sélectionner des bêtes de calibre 

supérieur, il faut augm enter nos reve­

nus. Il y a 12 ans une bonne B londe se 

vendait 2 500 S. A ujourd 'hui, quand on 

obtient le m êm e prix , on est content. 

D ans le contexte actuel, on fait m oins 

d ’argent qu ’au début. O n ne gère pas cet 

élevage juste pour le plaisir. S i c 'est pas 

payant, on va penser à s’en départir », 

conclut Y von, sous le regard approba­

teur de son frère G uy. ^

‘Journaliste à la pige



Pas de vache folle au Canada!

D
ans le cadre du programme natio­

nal de surveillance pour l’encépha­

lite spongiforme bovine (ESB), 

programme essentiel à la reconnaissance 

de notre statut d'exemption pour cette à 

déclaration obligatoire, 995 bovins (âgés 

de 12 mois et plus), dont 308 provenaient 

du Québec, ont été examinés. Aucun de 

ces bovins n’était suspecté être atteint 

d’ESB, auquel cas seule l’Agence canadien­

ne d’inspection des aliments peut interve­

nir. Les sujets choisis ont été ciblés aux 

fins de surveillance sur la base de la pré­

sence de signes neurologiques (incluant 

les problèmes locomoteurs pouvant y être 

reliés) pour 423 d'entre eux, alors que les

572 autres ont été condamnés à l’abattoir 

ou soumis pour autopsie dans un labora­

toire de pathologie animale.

On a pu exclure le diagnostic 

d’EBS chez tous les sujets. Pour les 423 

cas « neurologiques », les diagnostics 

suivants ont été posés : encéphalite (24), 

encéphalomalacie (11), infection à Hae­

mophilus somnus (6), hémorragie céré­

brale (6), listériose (25), méningoencé- 

phalite (31) et une série de conditions 

non reliées au système nerveux (30). Les 

253 restants n’ont pas fait l’objet d’aucun 

diagnostic, ce qui peut s’expliquer par le 

fait que souvent seul l’encéphale est sou­

mis pour analyse.

La situation semble s’améliorer au 

Royaume-Uni avec, au cours des quatre 

premiers mois de 2001, seulement 182 

cas comparativement au total, en 2000, 

de 1 425 cas.

En vertu des exigences interna­

tionales de plus en plus sévères à l’é­

gard des encéphalopathies spongifor­

mes transmissibles, il faut s’attendre à 

l’intensification chez nous des proces­

sus de surveillance en place et à l’appa­

rition de nouvelles méthodologies à 

cette fin.

Source : RA1ZO, Réseau d’alerte et d'in­

formation zoosanitaire du MAPAQ - Bi­

lan 2000.

. 1 . _

I

laternels

Muscles et carcasse qui surpassent 
les besoins de l’industrie.

qui
excelle à réaliser 
les livres sevrées 
par vache exposée.

PRÉSIDENT 
André Beaumont
Té.: (418) 875-3031

SECRÉTAIRE
Chantal Castonguay
Tél/Fax: (819) 876-7852 
email : qha@sympatico.ca 
655 C, Dufferin, Stanstead 
(Québec) JOB 3E0

BOVINS DU QUÉBEC / OCTOBRE-NOVEMBRE 200 1

mailto:qha@sympatico.ca


ASSOCIATION CHAROLAIS
Félicitations aux exposants pour leurs ma­
gnifiques bêtes lors des expositions de l’été 
2001 et lors du jugement Charolais de l’Expo- 
Boeuf de Victoriaville.
Le 15 septembre dernier avait lieu le pique- 
nique annuel et la vente de femelles Charolais 
organisés par l’Association Charolais du Québec. 
Un gros merci à la Ferme La Charolaise L'Islet 
inc, propriété de Jean-Thomas et Louise Pelletier 
pour leur hospitalité. Plus de 250 personnes se 
sont réunies pour cet événement. La vente de 
femelles fut un succès avec 40 têtes de haute 
qualité vendues pour une moyenne générale de 
3150 $. Bravo aux organisateurs, consignataires, 
acheteurs et commanditaires pour leur contri­
bution à la réussite de cette vente.
Ne pas oublier de faire parvenir vos poids de 
sevrage au bureau de l'Association canadi­
enne Charolais pour obtenir vos EPD du pro­
gramme CHARM avant le 31 octobre.

Brigitte Bergeron, secrétaire

Tél. : 450-469-2775

ASSOCIATION LIMOUSIN
L’Association des Éleveurs Limousin du 
Québec remercie madame Dany Blais et mon­
sieur Mario Simard pour la tenue du pique- 
nique limousin qui a eu lieu le 11 août sur 
leur ferme à Sainte-Sophie-de-Lévrard. 
Plusieurs activités se sont déroulées durant 
la journée au son de la musique suivies d’un 
bon repas et d'une soirée dansante. Nous 
tenons à remercier tous les éleveurs parti­
cipants ainsi que leur famille. Si vous désirez 
inscrire des taureaux pour la deuxième entrée 
à la Station unique de taureaux limousin à 
Saint-Liboire, nous vous rappelons les dates : 
2' entrée : jeudi 8 novembre 2001 
Naissance des veaux : 22 janvier au 1" juin 
2001
Vaccination et sevrage : avant le 18 octobre 
2001
Encan : samedi 6 avril 2002 

Jérâme Poirier, secrétaire 
Tél. : 450-799-4073

ASSOCIATION SHORTHORN
Des éleveurs Shorthorn ont participé cet été 
aux expositions d’Ayer’s Cliff, de Brome, de 
Richmond et aussi à l’Expo-Boeuf de 
Victoriaville. Des membres juniors de 
l’Association Shorthorn du Québec ont con­
couru à la compétition des jeunes qui se 
tenait à Fryeburg dans le Maine.
Il n’y aura pas de taureaux Shorthorn dans les 
stations d’épreuve du Québec cette année. 
Toutefois, il est possible d’acheter des taureaux 
directement auprès des éleveurs de la race. 
L’Association sera l’hôte, en 2002, de la con­
férence mondiale Shorthorn. Des informa­
tions supplémentaires sur cet événement 
seront diffusées aussitôt que possible. 

Raymond Dempsey, secrétaire 
Tél. : 418-453-2908

JD Far ms

ANGUS NOIR 
ENREGISTRÉS

Dimanche, le 11 NOVEMBRE 2001
à 13h00 précis

JD Farms
John & Donna Donaldson 

329, chemin Brill, Bolton Ouest (Québec) JOE 1RO 
Tél.: (450) 539-1862 

email : jdfarms@istar.ca
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A S S O C IA T IO N  H E R E F O R D
F é l ic i ta t io n s  à  to u s  le s  é le v e u rs  p o u r  le u r  p a r ­

t ic ip a t io n  a u x  e x p o s it io n s  a g r ic o le s  
r é g io n a le s . L e  C lu b  H e r e fo r d  d u  Q u é b e c  e t  
c e lu i d e s  C a n to n s -d e - l ’E s t o n t to u s  d e u x  
te n u  le u r p iq u e -n iq u e  a n n u e l . L e  to u t s ’e s t  
b ie n  d é r o u lé  a v e c  u n e  t r è s  b o n n e  p a r t ic ip a ­

t io n  d e s  m e m b re s .

L ’A s s o c ia t io n  H e re fo rd  in v ite  s e s  m e m b re s  
à  u n  v o y a g e  a u  R o y a l W in te r  F a ir , le s  5  e t  6  
n o v e m b r e .

C h a n ta l C a s to n g u a y , s e c r é ta ir e  

T é l . : 8 1 9 -8 7 6 -7 8 5 2

A S S O C IA T IO N  H IG H L A N D
N o tre  p iq u e -n iq u e  à  L e e d s  V il la g e  d u  1 1  
a o û t d e r n ie r  fu t u n e  r é u s s ite . N o u s  a v o n s  
a c c u e il l i 4 0  p e r s o n n e s  c o m p r e n a n t d e s  
é le v e u r s  e t c e u x  q u i a s p ir e n t à  le  d e v e n ir . 
Q u a tr e  é le v e u r s  o n t r e p r é s e n té  la  r a c e  
H ig h la n d  à  E x p o -B o e u f à  V ic to r ia v i l le .

V o ic i le  c o n s e i l d ’a d m in is tr a t io n  p o u r  2 0 0 1 -  
2 0 0 2  : F r a n ç o is  M a r le a u , p r é s id e n t , C la u d e t te  
L a v a l lé e , v ic e -p ré s id e n te , É r ic  C r o te a u ,  
R o b e r t  G u a y  e t  V ita l M . T r u d e a u ,  d ire c te u r s ,  
C la ir e  C o u r te m a n c h e , s e c r é ta ir e - t r é s o r iè re .  

C la ir e  C o u r te m a n c h e , s e c r é ta ir e  

T é l. : 8 1 9 -2 7 5 -7 0 2 7

A S S O C IA T IO N  P IÉ M O N T A IS
L ’A s s o c ia t io n  a  te n u  s o n  p iq u e -n iq u e  a n n u e l 
le  2 5  a o û t  d e rn ie r  à  Q u é b e c . M e r c i a u x  m e m ­

b r e s  q u i é ta ie n t p r é s e n ts . L o r s  d e  c e t te  
jo u r n é e , n o u s  a v o n s  e u  u n  t ir a g e  d e  d ix  
s e m e n c e s  ita l ie n n e s . U n  g r o s  m e rc i à  M . 
T u r c o t te  e t  s a  c o n jo in te  q u i n o u s  o n t  s i b ie n  
r e ç u s  lo r s  d e  c e t é v é n e m e n t .

H é lè n e  B la is , s e c r é ta ir e  

T é l . : 4 5 0 -5 3 9 -1 0 1 4

A S S O C IA T IO N  S IM M E N T A L
L ’A s s o c ia t io n  S im m e n ta l d u  Q u é b e c  
o r g a n is e , c o m m e  à  c h a q u e  a n n é e , s o n  
a s s e m b lé e  a n n u e l le . C e t te  r é u n io n , q u i a  
p o u r b u t d e  r e c u e i ll i r le s  c o m m e n ta ir e s  
d e s  m e m b r e s , s e  t ie n d r a  le  s a m e d i 1 "  
d é c e m b r e à l’h ô te l U n iv e r s e l d e  
D ru m m o n d v il le . (V e u i l le z  p r e n d r e  n o te  q u ’ i l 
y  e u  e r re u r  s u r  l 'e m p la c e m e n t d a n s  la  r e v u e  
d e  L ’A S Q ) . N o u s  a t te n d o n s  to u s  le s  m e m ­

b r e s  e n  g r a n d  n o m b r e . L e s  e x p o s it io n s  
a g r ic o le s  s o n t te r m in é e s  p o u r  c e t te  a n n é e  
e t il y  a  e u  u n e  b o n n e  p a r t ic ip a t io n  d e s  
é le v e u r s  à  c e s  a c t iv i té s .

B o n n e  s a is o n  d e  v ê la g e  à  to u s !

L y n e  B o n in , s e c r é ta ir e  

T é l. : 8 1 9 -3 9 5 -5 3 2 7

PHOTO: ANNE-MARIE CHRISTEN
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Q u é b e c

A s s o c ia t io n  C a n a d ie n n e  C h a r o la is

2320 - 41st. Avenue N.E.,
Calgary, Alberta T2E 6W8 
T é l . :  403-250-9242 Fax: 403-291-9324 
Email: cca@charolais.com 
www.charolais.com

A s s o c ia t io n  C h a r o la is  Q u é b e c

144 Grande Barbue 
St-Césaire, QC JOL 1T0 
Tél./Fax: (450) 469-2775 
courriel: charolais@endirect.qc.ca 
www.charolaisquebec.qc.ca
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ASSOCIATION CHAROLAIS
Félicitations aux exposants pour leurs m a­
gnifiques bêtes lors des expositions de l’été 
2001 et lors du jugement Charolais de l’Expo- 
Boeuf de Victoriaville.
Le 15 septembre dernier avait lieu le pique- 
nique annuel et la vente de fem elles Charolais 
organisés par l’Association Charolais du Québec. 
Un gros m erci à la Ferme La Charolaise L’Islet 
inc, propriété de Jean-Thom as et Louise Pelletier 
pour leur hospitalité. Plus de 250 personnes se 
sont réunies pour cet événem ent. La vente de 
femelles fut un succès avec 40 têtes de haute 
qualité vendues pour une m oyenne générale de 
3150$. Bravo aux organisateurs, consignataires, 
acheteurs et com m anditaires pour leur contri­

bution à la réussite de cette vente.

Ne pas oublier de faire parvenir vos poids de 
sevrage au bureau de l’Association canadi­
enne Charolais pour obtenir vos EPD du pro­

gram me CHARM avant le 31 octobre.

Brigitte Bergeron, secrétaire

Tél. : 450-469-2775

ASSOCIATION LIM OUSIN
L'Association des Éleveurs Lim ousin du  
Québec remercie m adam e Dany Blais et m on­
sieur M ario Sim ard pour la tenue du pique- 
nique lim ousin qui a eu lieu le 11 août sur 
leur ferme à Sainte-Sophie-de-Lévrard. 
Plusieurs activités se sont déroulées durant 
la journée au son de la m usique suivies d'un  
bon repas et d’une soirée dansante. Nous 
tenons à remercier tous les éleveurs parti­
cipants ainsi que leur fam ille. Si vous désirez  
inscrire des taureaux pour la deuxième entrée 
à la Station unique de taureaux lim ousin à 
Saint-Liboire, nous vous rappelons les dates : 
2' entrée : jeudi 8 novem bre 2001 
Naissance des veaux : 22 janvier au 1" juin  
2001
Vaccination et sevrage : avant le 18 octobre 
2001
Encan : sam edi 6 avril 2002 

Jérôm e Poirier, secrétaire 
Tél. : 450-799-4073

ASSOCIATION SHORTHORN
Des éleveurs Shorthorn ont participé cet été 
aux expositions d’Ayer’s Cliff, de Brom e, de 
Richm ond et aussi à l’Expo-Boeuf de  
Victoriaville. Des m embres juniors de  
l'Association Shorthorn du Québec ont con­
couru à la com pétition des jeunes qui se 
tenait à Fryeburg dans le M aine.
Il n ’y aura pas de taureaux Shorthorn dans les 
stations d’épreuve du Québec cette année. 
Toutefois, il est possible d ’acheter des taureaux 
directement auprès des éleveurs de la race. 
L’Association sera l’hôte, en 2002, de la con­
férence m ondiale Shorthorn. Des informa­
tions supplém entaires sur cet événement 
seront diffusées aussitôt que possible. 

Raym ond Dem psey, secrétaire  
Tél. : 418-453-2908

JDFar ms

ANGUS NOIR  
ENREG ISTRÉS

Dim anche, le 11 NOVEM BRE 2001
à 13h00 précis

JD Farms
John & Donna Donaldson 

329, chemin Brill, Bolton Ouest (Québec) JOE 1 RO 
Tél.: (450) 539-1862 

email : jdfarms@istar.ca
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A S S O C IA T IO N  H E R E F O R D
F é l ic i ta t io n s  à  to u s  le s  é le v e u r s  p o u r  le u r  p a r -  
t ic ip a t io n  a u x  e x p o s it io n s  a g r ic o le s  
r é g io n a le s . L e  C lu b  H e r e fo r d  d u  Q u é b e c  e t  
c e lu i d e s  C a n to n s -d e - l ’E s t o n t to u s  d e u x  
t e n u  le u r  p iq u e -n iq u e  a n n u e l . L e  to u t s ’e s t  
b ie n  d é r o u lé  a v e c  u n e  t r è s  b o n n e  p a r t ic ip a ­

t io n  d e s  m e m b r e s .

L ’A s s o c ia t io n  H e r e fo r d  in v i te  s e s  m e m b r e s  
à  u n  v o y a g e  a u  R o y a l W in te r  F a ir , le s  5  e t  6  
n o v e m b r e .

C h a n ta l C a s to n g u a y , s e c r é ta ir e  

T é l . : 8 1 9 -8 7 6 -7 8 5 2

A S S O C IA T IO N  H IG H L A N D
N o t re  p iq u e -n iq u e  à  L e e d s  V i l la g e  d u  1 1  
a o û t d e r n ie r  fu t u n e  r é u s s i te . N o u s  a v o n s  
a c c u e il l i 4 0  p e r s o n n e s  c o m p r e n a n t d e s  
é le v e u r s  e t c e u x  q u i a s p ir e n t  à  le  d e v e n ir . 
Q u a t r e  é le v e u r s  o n t r e p r é s e n té  la  r a c e  
H ig h la n d  à  E x p o -B o e u f à  V ic to r ia v i l le .

V o ic i le  c o n s e i l d ’a d m in is tr a t io n  p o u r  2 0 0 1 -  
2 0 0 2  : F r a n ç o is  M a r le a u , p r é s id e n t ,  C la u d e t te  
L a v a l lé e , v ic e -p r é s id e n te , É r ic  C r o te a u ,  
R o b e r t  G u a y  e t  V i ta l M . T r u d e a u , d ir e c te u r s , 
C la ir e  C o u r te m a n c h e , s e c r é ta ir e - t r é s o r iè r e .

C la ir e  C o u r te m a n c h e , s e c r é ta ir e  

T é l. : 8 1 9 -2 7 5 -7 0 2 7

A S S O C IA T IO N  P IÉ M O N T A IS
L ’A s s o c ia t io n  a  te n u  s o n  p iq u e -n iq u e  a n n u e l  
le  2 5  a o û t  d e r n ie r  à  Q u é b e c . M e r c i a u x  m e m ­

b r e s  q u i é ta ie n t p r é s e n ts . L o r s  d e  c e t te  
jo u r n é e , n o u s  a v o n s  e u  u n  t i r a g e  d e  d ix  
s e m e n c e s  ita l ie n n e s . U n  g r o s  m e r c i à  M . 
T u r c o t te  e t  s a  c o n jo in te  q u i n o u s  o n t  s i b ie n  
r e ç u s  lo r s  d e  c e t é v é n e m e n t .

H é lè n e  B la is , s e c r é ta ir e  

T é l. : 4 5 0 -5 3 9 -1 0 1 4

A S S O C IA T IO N  S IM M E N T A L
L 'A s s o c ia t io n  S im m e n ta l d u  Q u é b e c  
o r g a n is e , c o m m e  à  c h a q u e  a n n é e , s o n  
a s s e m b lé e  a n n u e l le . C e t te  r é u n io n , q u i a  
p o u r b u t d e  r e c u e i l l i r  le s  c o m m e n ta ir e s  
d e s  m e m b r e s , s e  t ie n d r a  le  s a m e d i 1 "  
d é c e m b re à l’h ô te l U n iv e r s e l d e  
D r u m m o n d v i l le . (V e u i l le z  p r e n d r e  n o te  q u ’ i l 
y  e u  e r r e u r  s u r  l ’e m p la c e m e n t  d a n s  la  r e v u e  
d e  L 'A S Q ) . N o u s  a t te n d o n s  to u s  le s  m e m ­

b r e s  e n  g r a n d  n o m b r e . L e s  e x p o s it io n s  
a g r ic o le s  s o n t  te r m in é e s  p o u r  c e t te  a n n é e  
e t i l y  a  e u  u n e  b o n n e  p a r t ic ip a t io n  d e s  
é le v e u r s  à  c e s  a c t iv i té s .

B o n n e  s a is o n  d e  v ê la g e  à  to u s !

L y n e  B o n in , s e c r é ta ir e  

T é l. : 8 1 9 -3 9 5 -5 3 2 7

n POUSSE

émtsmttt

pétHfift!

A s s o c ia t io n  C a n a d ie n n e  C h a r o la is

2320 - 41st. Avenue N.E.,
Calgary, Alberta T2E 6W8 
Tél.: 403-250-9242 Fax: 403-291-9324 
Email: cca@charolais.com 
www.charolais.com

v jh ah a r o la is
Q u é b e c

A s s o c ia t io n  C h a r o la is  Q u é b e c

144 Grande Barbue 
St-Césaire, QC JOL 1T0 
Tél./Fax: (450) 469-2775 
courriel: charolais@endirect.qc.ca 
www.charolaisquebec.qc.ca

mailto:cca@charolais.com
http://www.charolais.com
mailto:charolais@endirect.qc.ca
http://www.charolaisquebec.qc.ca
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V E A U X  D 'E M B O U C H E
V e n te s  a u x  e n c a n s  s p é c ia lis é s  d u  Q u é b e c , 

M â le s  5 0 0 -6 0 0 lb

5  1 6 0

|anv. lév. mars avril mal juin lull, août sept. ocl. nov. déc.

2001 Oc 167 159 167 175 171 171 172

2000 0c 160 147 154 164 159 154 155

B O U V IL L O N S  D 'A B A T T A G E
V e n te s  a u x  e n c h è re s  p a r o rd in a te u r a u  Q u é b e c , 

^ C h a rg e m e n ts  c o m p le ts  d e  b o u v illo n s  « A 1 -A 2 » , F A B  fe rm e

• Pas d'encans spécialises au cours de celle période

|anv. (év. mars avril mal Juin lull, août sept. ocl. nov. déc.

2001 193 196 205 205 195 194 192 163 176 

2000 173 170 177 184 178 172 169 168 164 165 171

V A C H E S  D E  D É F O R M E
E n c a n s  p u b lic s  d u  Q u é b e c , 

(c a rc a s s e  : c a lc u l a v e c  4 5  %  d e re n d e m e n t)

5 0
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12

57 62 61 64 67 69 66 64 59

52 53 55 57 58 61 60 58 55 53 53 54

V E A U X  D E  G R A IN
V e n te s a u  e n c h è re s p a r o rd in a te u r d u  Q u é b e c , 

P rix  m o y e n  d e s  v e a u x  d e  g ra in  A 2

|anv. lév. mars avril mai juin juil. août sept. oct. nov. déc.

2001 154 170 180 176 192 189 193 204 198

2000 1 97 182 169 1 64 1 76 183 180 1 99 211 198 203 203

V E A U X  L A IT IE R S  D 'E N G R A IS S E M E N T
E n c a n s  p u b lic s  d u  Q u é b e c , 
B o n s  m â le s  d e  to u s  p o id s

ianv. lév. mars avril mai juin juil. août sept. ocl. nov. déc.'

2001 252 283 285 299 326 328 285 239 225

V E A U X  D E  L A IT
V e n te s  d ire c te s  a u x  a b a tto irs  d u  Q u é b e c

|anv. lév. mars avril mai juin juil. août sept. ocl. nov. déc.

2001 282 295 312 327 323 310 305 308 315 

2000 291 284 287 278 275 273 273 '275 295 301 " 288 282
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Délimax c'est :
• Des conseils d'aménagement et des plans pour les bâtiments •

• Un service d'achat de petits veaux •

• Un suivi technique adapté à vos besoins par un personnel spécialisé 

et disponible en tout temps •

Des aliments de remplacement hautement performants pour veaux de lait 

• Une gamme complète de produits pour veaux de grain •

• Des produits conçus et fabriqués au Québec •

• Un service de transport exclusif •

Dëlimax
UNE ÉQUIPE DE PROFESSIONNELS À VOTRE SERVICE

3700, boul. Laframboise, Saint-Hyacinthe (Québec) J2S 8B1 

Tél. : 450.773.5282 • Fax : 450.250.3700 

e-mail : delimax@delimax.com • site internet : www.delimax.com

mailto:delimax@delimax.com
http://www.delimax.com
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MERIAL
'D o n n é e s e n  d o s s io i. R e n s e ig n ez -v o u s là  o ù  l’o n  v e n d le  S o lu tio n  à  v e rs e r IV O M E C . F e nê tre d e  2 8  jo u rs  p e rm e tta n t a u x Iu .m.s  tra ité s  d e  c ô to y e r  

d e s b o v in s  n o n tra ité s . Qamhma bovis e t Linognalhus viluli.

IV O M E C e t le  lo g o  tê te  d e  b o v in  s o n t d es  m a rqu es  d é p os é e s d u M e n a i L im ité e ..<  

© C o p y rig h t 2 0 0 1 , M e ria l L im ité e . M e ria l C a n a d a In c . IV M 0-01 -2 56 9 -S P M .IC E ;F

1^11

M e ria i C a n ad a  In c .

POUR UNE PROTECTION 

DURABLE CONTRE LES POUX,

OPTEZ POUR IVOMEC*.
(ivermectin)

Les résultats d’études le prouve ! L e s b o v in s  tra ité s  

a v e c la  S o lu tio n  à v e rs e r IV O M E C ®  jo u is s e n t d ’u n e  protection durable 

contre les poux broyeurs et suceurs, m ê m e lo rs q u ’ils  

c ô to ie n t d ’a u tre s  b o v in s  in fe s té s .*  •  Solution à verser

\9A

pour bovins
La fiabilité de résultats éprouvés


