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Desjardins
Caisse populaire Terrebonne
(450) 471-3735

André Shatskoff, directeur général
SIEGE SOCIAL
513, montée Masson, Terrebonne

CENTRES DE SERVICES FINANCIERS
1299, boul. des Seigneurs, Terrebonne
2250, chemin Gascon, Terrebonne

1365, Grande-Allée, Lachenaie

1101, rang Saint-François, Terrebonne

CENTRE FINANCIER AUX
ENTREPRISES DESJARDINS
LES MOULINS
115-1, montée Masson (450) 474-1186

www.caisseterrebonne.com 
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omme tous les automnes, les constructeurs automobiles rivalisent d’in-
géniosité et d'originalité pour mettre sur les routes leurs nouveaux
modèles, espérant combler les besoins des conducteurs. Cette année n’é-
chappe pasà la règle. .

Ce cahier spécial «Automobiles — Motoneiges — VTT», par ses articles et ses publicités,
se veut une vitrine sur ces nouveaux modèles et sur les promotions offertes par les
concessionnaires.

Il s'agit également d'une bonne occasion de conseiller les lecteurs et lectrices quantà
l'achat de pneus d'hiver, à la sécurité en VTT et en voiture, à la conduite écologique, à
l'entretien des véhicules, et plus encore!
Cet automne, prenez la route ou les sentiers l'esprit tranquille et le pied léger!
Bonnelecture,

 

Mélanie Savage
Journaliste   

La reine de sa catégorie

La Honda Accord berline 2008 est l'exemple parfait de ce qu’une voiture concept
devrait être : réelle! Son aérodynamisme sansfaille, son habitacle distingué, son
agilité, ses multiples commodités et ses nombreuses caractéristiques de luxe en font
une berline de prochaine génération, à l'avant-garde. L'Accord berline est plus basse,
plus large et plus grande.Enfait, elle offre le plus grand volumeintérieur de sa
catégorie. Elle se veut aussiplus rapide et plus économe en carburant. Elle est offerte
en version rapide et ultra-rapide. I! y a d’abord la version rapide à 177 chevaux et
161 Ib-pi de couple, produits par le moteur i-VTECMDde2,4litres à 4 cylindres à DACT
et à 16 soupapes. Puis, il y a la version ultra-rapide à 268 chevaux et 248 Ib-pi de
couple, produits par le moteur i-VTECMD V-6 de 3,5 litres à SACT et à 24 soupapes. De
plus, l'intelligence ajoutée que procure le système avancé de gestion des cylindresMC
(VCMMC avancé) fait de l'Accord une berline à émissions ultra-faibles très économe en
carburant. Voyez-la chez :

Honda de Terrebonne
2850, chemin Gascon, Terrebonne

450 477-0555
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collaboré
Direction générale : Gilles Bordonado
Ventes: Yves Chamberland

Mireille Cyr
Jocelyne Fontaine
Francine Genest
Paul Laverdière

       

À la une du cahier spécial «Automobiles -
Motoneiges - VTT», La Revue présente TROIS Rédaction: Cédérick Caron
DIAMANTS AUTOS CHRYSLER JEEP DODGE Kevin Riopel
(3035, chemin Gascon à Mascouche, 477-3322), Mélanie Savage
qui propose le Jeep Wrangler 2007, une vraie Montage: Compomax
bête de route. DES SEIGNEURS FORD
(893 Léon-Martel, Terrebonne, 471-6601)
est fier de proposer le Ford Escape 2008,
un véhicule particulièrement étonnant.
Enfin, la CAISSE POPULAIRE DESJARDINS
TERREBONNE(450 471-3735) et
et ses conseillers expérimentés seront heureux
de vous épauler dans votre projet d'achat ou de
location d'un nouveau véhicule de conduite ou
récréatif. vw

Ce cahier spécial
«Automobiles - Motoneiges — VTT»
est édité par La Revue
et publié à Terrebonne
le mercredi 17 octobre 2007.
Reproduction partielle ou complète interdite
sans le consentementécrit de l'éditeur.  
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neus d'hiver ou pneus quatre sai-
sons? Cette question revient

ee chaque année àl'approche de la
saison froide. Les propriétaires de voiture se
demandent comment chausser leur véhicule
pourl'hiver.

CÉDÉRICK CARON
redaction@larevue.qc.ca

 

Selon Mario Gagné, conseiller technique chez
Pneu Lamater, à Terrebonne, «il est préférable
d'avoir des pneus d'hiver neige/glace qui ont
deux ans d'utilisation que des pneus quatre sai-
sons neufs, lorsque vousroulezl'hiver».

Il existe différents types de pneus : pneus
d'été, quatre saisons et deux types de pneus
pourl'hiver. Le pneu d'été est efficace lorsque la
température extérieure se situe entre 7 et 40 de-
grés Celsius. Il s'agit très souvent de pneus à
profil bas, ils se retrouventla plupart du temps
sur des véhicules sport et n'offrent aucune adhé-
rence en hiver.
La contrainte majeure du pneu quatre saisons

       

  

  

  

 

  

Automobile

Habitation

Commerciale

* Agricole

 

pourvos assurances’
et vos besoins financiers.

+ Services financiers
Tout commence par la confiance

LANAUDIERE

réside dans le fait que lorsque la température
est inférieure 15 degrés Celsius sous zéro, sa
gommegèle et le pneu n'est plus efficace.
Le plus recommandé :
Du côté des pneus d'hiver, il y a le pneu à

neige et le pneu pour la neige et la glace. Ces
deux types trouvent leur efficacité quand la
température est égale ou inférieure à 7 degrés
Celsius. «On voit de moins en moins de pneus à
neige, carils travaillent moins bien pour évacuer
l’eau. Le pneule plus populaire et le plus recom-
mandé pourl'hiver est le pneu neige/glace.Il est
idéal pour les conditions climatiques du Québec,
puisque nous composons beaucoupavec du ver-
glas et de la glace noire», explique M. Gagné.
«Les dérapages en hiver sont souvent causés

par l'eau qui s'accumule sous les pneus. Cette
eau provient de la chaleur causée parla friction
du pneu surla glace ou la neige lors d'arrêts ou
de départs. Le pneu neige/glace renferme la
meilleure technologie pourfaire face à ces situa-
tions», continue le conseiller de Pneu Lamater.
Pour ce qui est d'opter une marque de pneu

en particulier, M. Gagné suggère de consulter un
spécialiste. Il explique qu'un pneu doit être
choisi en fonction du type de véhicule, de son
poids ainsi que del'utilisation qu'on enfait.

Il termine en mentionnant que le secret pour
avoir des pneus qui travaillent adéquatementest
de bien les entretenir. Vérifier la pression des
pneustous les mois et procéderà une rotation à
tous les 5000 km peuventéviter bien des soucis.

 

“basée surun

   

  

  

PERECePRPRETestsouven
pede véhicule en particulier. Pour

utiliser des pneus qui travaillent à 100 % de leur |
efficacité,ilest bien de connaitre les modéles
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Le corps,

    

 

4 Le u Québec, 91,1 % des occupants de
& véhicules routiers portent la cein-
Wail ture de sécurité, ce qui situe la

province au cinquième rang au pays en ce
domaine.
C'est ce que révèle une enquête nationale de

Transports Canada réalisée en 2005-2006. Mal-
gré ce taux encourageant, plus de 30 % des con-
ducteurs impliqués dans un accident mortel
n'étaient pas attachés.
Chaque année, environ 130 personnes (con-

ducteurs et passagers) décèdent alors qu'elles ne
portaient pas la ceinture de sécurité et 360 per-
sonnes subissent des blessures graves. La moitié
de cesvictimes auraient eu la vie sauve ou se se-

 

 

   

Une équipe
dévoué à sa clientèle:

Promutuel Lanaudière

t

1280, boul. Moody, bureau 24

Terrebonne (Québec) J6W 3K9

1-888-755-5512

450-755-5555

Site internet: www.promutuel.ca  
  

un boulet de 2 450 kilos...

 

 
raient épargnées des blessures si elles avaient
bouclé leur ceinture.
Lorsqu'une voiture heurte un obstacle à une

vitesse de 50 km/h, la pression qui s'exerce sur
les corps en mouvement en multiplie le poids
par 35. Autrement dit, une personne pesant
70 kg devient un boulet de 2 450 kilos propulsé
contre le volant, le pare-brise, le tableau de bord
ou un autre passager. À 90 km/h,l'impact de la
collision est le mêmequesi la voiture avait fait
une chute du haut d'un bâtiment de 10 étages.
La Société de l'assurance automobile du Qué-

bec vous rappelle que le port de la ceinture de
sécurité est une mesure de protection des plus
efficaces qui réduit de moitié les risques d'être
tué ou d'être blessé gravement dans une
collision.
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Personnalisez votre véhicule de réve
Pièces haute performance pour vos modifications

Contactez Julie Hamel

 

   Les quadistes sont
bien servis à Mascouche

  Aileron

      

       
  

 

   

     

   

  

 

    

 

Accessoires audio

Pommeau

Capot en
fbre de carbone

Pneus

Ensemble
de pédales

b
Jantes aluminium

www.hondaterrebonne.com
    

PROFITEZ
de notre SPÉCIAL ANNUEL

   

‘C sont des bénévoles qui permettent
"lebonfonctionnement dl  

   

as de doute, les fervents de VTT
sont choyés de pouvoir compter sur
le Club Quad Mascouche. En effet,
le Club, le deuxième plus gros du

genre au Québec, vise à promouvoir le
développement de l’activité du quad dans la
région, et ce, dans la sécurité et le respect.
Le Club Quad Mascouche représente les ama-

teurs de quad de la région ettravaille à dévelop-
per et à consolider un réseau de sentiers pour la
pratique de ce sport de plus en plus populaire.!l
organise aussi plusieurs fois par année desacti-
vités afin de permettre la rencontre entre ama-
teurs de quad de la région et même de l'exté-
rieur. Ils sont d'ailleurs plus de 1000 amateurs
de VTT à être du regroupement.
Ceux qui voudraient à leur tour devenir mem-

 

 ¢fnlL JET PETES|

bres du Club peuvent le faire en se procurant
une carte de membre saisonnière (80 $) ou an-
nuelle (120 $). Les sommes amassées revien-
nent directement aux utilisateurs, puisque la
vente de cartes sert à payerles frais d'excavation,
d'entretien des sentiers et de signalisation, de
mêmequeles frais d'entretien de la surfaceuse
durant la période hivernale.
Les gens qui voudraient en apprendre plus sur

le Club Quad Mascouche peuvent se présenter
aux Galeries Terrebonne, ce samedi 27 octobre,
de 8 h à 16 h. À cette occasion, les membres du
regroupementse feront un plaisir de répondre à
vos questions. Les personnes intéressées à ob-
tenir plus d'information peuvent le faire en visi-
tant le www.clubquadmascouche.qc.ca ou en té-
léphonant au 450 474-0080. (KR)
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Code de sécurité des quadistes
our qu'un sport demeure plaisant, il doit être pratiqué de façon sécuritaire. Voici
ee conseils destinés aux quadistes, qui ont tout intérêt à les mettre en

pratique.
Roulez hors route seulement; jamais surles routes publiques.
Lisez attentivement le guide du propriétaire.
Portez votre casque protecteur.
Protégez vos yeux.et votre corps.
Vérifiez votre VTT avant chaque randonnée.
Roulez toujours en groupe, jamais seul.
Suivezles instructions du fabricant au sujet des passagers et de l'âge recommandé.
Surveillez toujours les jeunes.
Essayez de rouler en faisant peu de bruit.
Soyez sobre, ne consommez ni alcool ni drogue.
Ne prêtez votre VTT qu'à des conducteurs compétents.
Préservez l’environriement.
Soyez toujours courtois.
Roulez en fonction de vos compétences.
Respectez le code dela route dela région.

 

  
 

 

 

Pays du quad Nouvelle gérance de département Pièces et Service
Venez rencontrer: Sylvie, directeur de pièces et service.

 

 
a région de Lanaudière, avec ses
cascades, ses forêts, ses grands es-
paces, sa faune et sa flore variées
est l'endroit par excellence pour

s'adonner au quad.
Ce véritable «Pays du quad», commeles adep-

tes se plaisent à la surnommer, est couvert de
sentiers. Pour les connaître, vous pouvez com-
mander ou télécharger gratuitement, dès mainte-

 
Www,larevue.qc.ca «LA REVUE,CAHIER$P

nant, la carte des sentiers de quad 2008 sur le &;
site de Tourisme Lanaudière au

www.lanaudiere.ca ou passer la prendre au Bu- T

reau d'information touristique des Moulins, situé
au 5000 Côte Terrebonne, Terrebonne. Le docu-
ment contient non seulementles tracés des sen-
tiers, mais également des suggestions de lieux
de restauration, d'hébergement et d'attraits.
Bonne randonnée! (MS)
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e transport est l'une des plus im- ces initiatives et d'autres programmesincitatifs,
portantes sources de pollution at- mais il est important d'«écologiser» votre moyen
mosphérique au Canada. Non de transport tout au long de l'année. Vous pou-
seulement ce secteur contribue-t-il vez donc prendre les mesures suivantes:

à la formation de smog et de pluies acides, Ne laissez pas le moteur tourner au ralenti; le

 

mais il produit en outre un quart des émis- redémarrage du moteur consomme moins
sions de gaz à effet de serre du pays. de carburant que 10 minutes de marche au

ralenti, et produit moins de pollution -
Pour aborder cet enjeu, le gouvernement fédé- atmosphérique.

ral a annoncé des mesuresvisant à réduire l'im- - Évitez les démarrages et les arrêts brutaux-
pact des émissions des véhicules surl'environne- ils consomment plus d'essence et polluent
ment et la santé humaine. Au nombre de ces plus.
mesures,citonsla réglementation des voitures et - Ne faites pas d’excés de vitesse; en accélé-
des véhicules utilitaires légers pour que leur con- rant de 100 à 120 kilomètres heure, vous
sommation de carburantsoit plus efficienteet la réduisez votre rendementkilométrique de 20
collaboration du gouvernement avec les États- p.100.
Unis à l'établissement d’une norme environne-  - Ne transportez pas de poids inutile, et en-
mentale pour tous les véhicules de l'Amérique levez votre porte-bagagessi vous ne I'utilisez
du Nord. pas.

Limitezl’utilisation dela climatisation.
Utilisez l'essence qui contient au moins 10

Plusieurs programmes aux effets plus immé-
diats encouragent les Canadiennes et les Cana-
diens à emprunter plus souventle transporten . p.100 d'éthanol et ne faites pas déborderle
commun età acheter des véhicules plus respec- * réservoir; le déversementest l'une des princi-
tueux de l'environnement. Le programme pales sources de pollution de l'ozone.
écoÉNERGIE pour les véhicules personnels, par - Maintenez votre véhicule en bon état; un
exemple, fournit des détails sur les modèles de véhicule mal entretenu peut consommer
voiture les plus économiques en essence qui jusqu'à 50 p.100 de plus d'essence et produit
soient sur le marché, tandis que le Programme 50 p.100 de plus de pollution.
de remise écoAUTO offre, aux acheteurs de tels - Gonflez correctement vos pneus : un
véhicules ou à ceux qui en louent, une remise véhicule qui roule sur des pneus pas assez
maximale de 2 000 $. Les usagers du transport gonflés peut consommer jusqu'à 3 p. 100
en commun peuvent maintenant déclarer le coût plus d'essence.
de leur laissez-passer mensuel pour obtenir un Pour obtenir des renseignements sur d'autres
crédit d'impôt. initiatives environnementales du gouvernement
Des mesures concrètes du Canada, consultez www.ecoaction.gc.ca ou  La Semaine de l’environnement (du 3 au 9 téléphonez au numéro 1 800 622 6232 ou ATS
juin) est une occasion d'en apprendre plus sur 1 800 926 9105. (EN)
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La vision communautaire d'une entreprise de chez nous
E ntrer chez Grenier Nissan, c’est

comme entrer dans une grande
famille. Le client y est chez lui, et toute
l'équipe de ce concessionnaire de
Terrebonne travaille à répondre du
mieux qui soit à ses besoins. Au-delà
des véhicules de renom, on entretient,
chez Grenier Nissan, un vif esprit de
communauté et une philosophie basée
sur un service de qualité.

MÉLANIE
SAVAGE

redaction @larevue.qe.ca

 

Fondé en 2000, Grenier Nissan, membre du
Groupe Automobile Grenier, a élu domicile
dans le Carré Masson il y a cing ans et a
immédiatement été frappé du sceau de la
réussite. «À la suite de ce déménagement, on
a vu l’achalandage augmenter et les ventes
doubler. On a également doublé les effectifs
au service pour bien répondre aux besoins de
nos clients», explique Yannick Prénoveau,
directeur des ventes et membre de l'équipe
depuis les débuts de Grenier Nissan. C'est
ainsi que, fort de ces années de succès et
d'expérience, le concessionnaire, propriété de
François Grenier, offre aujourd'hui aux clients
des locaux accueillants et confortables, une
salle de démonstration où les attendent divers

bénévole hors pair dans sa communauté. Avec
sa conjointe, Gisèle Chartrand, qui l'a toujours
épaulé dans sa carrière, il a eu neuf enfants.

Trois d'entre eux, François, Louis et Bernard,

ont hérité de la fibre entrepreneuriale de leur
père et ont embarqué dans cette belle aven-
ture. Ils sont aujourd'hui propriétaires du
Groupe Automobile Grenier, qui compte sept

concessions.
Les Grenier n'ont jamais oublié leurs racines

terrebonniennes. «Ce sont vraiment des gens
de famille et de communauté.Ils ont implanté
les concessions ici pour que l'argent reste ici,

dans notre économie. De plus, à peu près

95 % de nos employés proviennent de la
région», insiste Yannick Prénoveau.

Au-delà des affaires, les Grenier sont égale-

 

 

 

Votre voiture est aux petits soins chez Grenier Nissan, où œuvre du personnel
qualifié et expérimenté.

 

Une équipe attentionnée dirigée par
François Grenier, propriétaire (à l'arrière, au
centre), et Yannick Prénoveau, directeur des
ventes (à l'extrême gauche), conseille avec

soin les clients.

it 24 née cdi

Véritable carrefour de l'automobile, le Carré
Masson, à Lachenaie, accueille plusieurs

concession du Groupe Automobile Grenier,
dont Grenier Nissan.
 

 

 

modèles de véhicules Nissan, un inventaire de
plus de 150 véhicules neufs et de véhicules
d'occasion de toutes marques, un départe-
ment de pièces et services où évoluent des
employés hautement qualifiés, et une salle
d'attente très confortable. «On y a mis des
sofas plutôt que des chaises, une télévision,
on offre le café, la tisane et le chocolat chaud
gratuitement... Tout pour que le client se

sente chez lui, à l'aise», confie M. Prénoveau.

L'esprit de communauté
Dans ce dévouement envers la clientèle,

l'équipe de Grenier Nissan s'inspire de l’his-
toire du Groupe Automobile Grenier et des
valeurs familiales qui ont guidé sa destinée.
C'est en 1960 que Lionel Grenier fondait
Lionel Grenier Automobiles inc. Entrepreneur
déterminé, M. Grenier était également un

 

1275, montée Masson, Terrebonne Tél.: 450 471 -9444
- Sans frais 1-866-370-0101

7 AUSNEMESVPE + SNIRVAGFENUGES
www.greniernissan.com

P£Act EAA3 LSRCS-Padrr? SdidBré-260607 à VXREVUEFEKITRE SPEUSRAOTUMOEN:

ment de grands donateurs. On ne compte plus
les organismes de chez nous qu'ils encoura-
gent et les événements qu'ils commanditent.Il
suffit de penser au hockey mineur de
Terrebonne, à la Croix-Rouge des Moulins, à
Galilée, à la Chambre de commerce de
Terrebonne, à l’Île-
des-Moulins, au Prix
Lionel-Grenier pour
la jeunesse, pour ne
nommer que ceux-
là.

Viser le meilleur
Pour Yannick

Prénoveau, l’équa-
tion est simple : il
suffit de toujours
viser le meilleur pour

le client, et celui-ci reviendra. «On a des

clients de l'extérieur qui sont arrêtés une fois
par hasard chez Grenier Nissan pour leur
entretien et qui, depuis, font chaque fois le
détour pour revenir chez nous. D'autres vien-
nent aussi seulement prendre un café de
temps en temps!» raconte le directeur des
ventes, visiblement heureux queles efforts de
son équipe pour
offrir un service et
un accueil hors pair
portent fruits.

II va sans dire
également que les
produits Nissan
jouent un grand rôle
dans la fidélité des
consommateurs. Le

constructeur auto-

 

mobile propose des véhicules de qualité dans
tous les segments. «La force de Nissan, c'est
entre autres la CVT, la transmission à variation

continue qui permet des vitesses à l‘infini et
une économie d'essence de 6 à 8 % », dévoile
M. Prénoveau.

Ce dernier invite les clients à venir voir de
plus près la toute nouvelle Altima Coupé
2008, le puissant Rogue 2008 qui prend la
relève du Xtrail, et à surveiller l'arrivée, en
2008, du Murano 2009 complètement
redessiné. D'ici là, tout le monde est invité à
participer à la Versamania, un concours qui

prend fin le 7 novembre et pendant lequél
une Versa est tirée chaque semaine! Aucun

achat n'est requis, et tous les détails sont
disponibles chez Grenier Nissan. Voilà une
autre belle façon pour Nissan de remercier
ceux qui, par leur confiance et leur capacité à
reconnaître la qualité, l'encouragent : ses
clients.

 

  

  

  
  

  

 

 

  

 

L'Altima coupé et
le Murano font partie
de la large gamme de

véhicules Nissan, de véhicules
conçus pour répondre efficacement

et agréablement aux besoins
des conducteurs d'aujourd'hui.
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OFFICIELS DES ALOUETTES
DE MONTREAL

VERSA  A HAYON Sir :
SENN 5 S
LES 2008 HH
  racereneareasennoneattenteASA

| À L'ACHAT    À LA LOCATION _ En   

 

 

 

 
 

   

 

  

  

 

   
 

 

    

- $ e Climatiseur et boite manuelle |

; | -® Intérieur spacieux en tête de i

t : APEED sa categorie : Version 1.8SL illustrée
Co -e Télécommande de verrouillage  ;

\ | 995 $ comptant initial et déverrouillage des portes :
| Incluanttransport et ; ; ; i

L prelivraison de 1175 $ y ® Lève-glaces électriques :

) ;

; 2

Gi © DE L'ANNUEL DE L'AUTOMOBILE 2008.
{ CATÉGORIE SOUS-COMPACTES - 2e année consecutive.

3 !
3 }
’ }

ALTIMA PRIX DE SATISFACTION CLIENTS
DANS LA CATEGORIE DES

2.58 2008 INTERMEDIAIRES PREMIUM

i A L'ACHAT ALA LOCATIONaChevaux et consommation |

| à a ; d'essence entête de sa catégofie !

] : 24 498 $ - )9 / $ -+ Démarrage par bouton-poussoir |

\ -e Clé intelligente :

t : : ER -® Technologie Xtroni® CVT |
4750 $ comptantinitial’ © Télécommande de verrouillage ion 3 i 5

> ; : : Ê Version 3.5SE illustrée
a1300 s __ et déverrouillage des portes i

à E DE L'ANNUEL DE L'AUTOMOBILE 2008,

5 CATEGORIE INTERMEDIAIRES.

SENTRA

 

 
 

      

 

 

2.0 2008

A LACHAT A LA LOCATION

BSE + Climatiseur

, )4 / $ : @ Tenue de route entête de i
| : sa catégorié 2

| HSEEL ® 140 chevaux ;
î 21008 comptant initial” ;”@ Télécommande de verrouillage i
3 Incluant transport et et déverrouillage des portes |

i

{ préfivraison de 1225 S ;-6 Technologie Xtronité CVT ;

i &
A

  

 

 

 

tOffre de location disponible sur les modèles neufs 2008 de la Versa à hayon 1.8S avec l'ens. Option Plus (B5LG58 BKOO)/ Vergæyon 2008 1.8SL 2008 (B5RG58 AAO0)telle qu'ilustrée / Altima 2.5S 2008 (T4RG18 AEOO)/Altima 3.5SE 2008telle qu'illustrééT4SG18 AAOO) Sentra 2.0 2008 avec lens. Option Plus (C4LG18 NT

BNO). Mensualité de 227 $ /245 $ /297 $ /422 $ /247 $ pour un terme de 60/60/48/48/48/mois avec comptantinitial ou échange équivalent de 995 $/ 995 S/ 4750 57 2700 $/ 2100 $. Frais de transport et de prélivraison de 1175 $/1175 S /1300 $ /1300 $:1225 $ compris. Pour un tempslimite. 0 $ de dépôt de sécunté sur j

les modèles 2008 de la Sentra et Versa à hayon. 297 $/4225 de dépôt de sécurité surl'Altima 2.5S 2008/3.5SE. Basé sur uneoalition de 24 000 km par année avec 0,10 $/kM extra. Taxes, immatriculation. assurances en sus. Frais d'inscription du condr#8 § incluant les frais d'inscription du RDPRM etobligations sur pneus

neufs inclus. ttLe comptantinitial est basé surle prix de vente du véhicule comprenantles options, ies accessoires, lesi&dransport et prélivraison et est soumis à la TPS-TVQ. *PDSFde ia Versa à hayon 1.85 2008 (BSLG58 AAOO)/ Versa à hayoBU 2008 (B5RG58 AAO0)telle qu'illustrée ! Altima 2.55 2008 (T4RG58 AA00Y j

Altima 3.5SE 2008telle qu'ilustrée (T4SG18 AAOO)Sentra 2.0 2008 (C4LG58 AAO0) de 14 598 57 17 398 $ / 24 498 $/ 30 398 $/ 16 798 $, Frais de transport et de pré-livraison de 1175 $ /1175 $ /1300 $ /1300 $ 1225 taxes, immatriculation, assurances Bobligations sur pneus neuls en sus. 1) © 2007 AutoPacific, Inc.

Prix de satisfaction client. 2) Versa 2007 contre les concurrents de base 2007. 3) Sur une base comparative avec la compétike&entra de Nissan est en tête dela catégorie des sous-compactes. 4) Sur une base comparative, l'Altima de Nissan estterdtécatégorie des véhicules hybrides pourla meilleure consommation d'essenc

Sur une base comparative, la Nissan Altima est en tête de la catégone des intermédiaires pourle plus de chevaux comparathtæmet cylindres. 5) Cote de sécurité 5 étoiles attribuée à la Versa pourles essais de chocs latéraux de la NHTSA (Natiorgth&ky Traffic Safety Administration) en 2006. La cote de sécurité 5 étoiles es 2

la cote gouvernementale la plus élevée pourles essais de chocs latéraux. $, tt, * Voyez votre Cconcessiohnaire pour toustiils.d@ttres disponibles seulement chez les concessionnaires participants. Les concessionnaires peuventfixer leurs propiæsæs modèlesillustrés sontà titre indicatif seulement. Le concessionnaire pe ol

devoir commander ou échanger un véhicule. Les offres, disponibles uniquement auprès de Nissan Canada Finance pour un tempi ont sujettes à l'approbation de crédit, sont exclusives et ne peuvent être jumelées à aucune autre offre et peuvent!Tatmet de changement sans préavis. tChez les concessionnaires participant 5

+tSeuls les modèles neufs de la Versa, Sentra, Altima, X-Trail, Xterra et Frontier sont admissibles au Programme pour diplôesésoms,logos, noms de produits, noms des caractéristiques el slogans de Nissan sont des marques de commerce utilisees boesce ou appartenant à Nissan Motor Co. Ltd. eVou à sesfiliales norc Kb

| américaines. 6) Règlement du concours : Aucun achat nécessaire. Les résidents canadiens qui effectuent un achat ou une loceiomvéhicule Versa de Nissan 2007 ou 2008 neuf chez un concessionnaire Nissan canadien entre ie 27 août/07 à O h Ot HE et teov./07 à 23 h 59 HE qui est livré ie 6 nov./07 au plustard recevron!

une participation automatique. Dix (10) prix hebdomadaires de 18 173 $ CA chacun sont disponibles en vue de leur aftributionagLe semaine de concours se déroule du lundi à 0 h 01 au dimanche & 23 h 59. Un prix par semaine. Le règlement complet duauwecst disponible chez les concessionnaires Nissan cu surle sit

http://www.versamania.ca. Question réglementaire arithmétique requise.-

Montée Masson à l'intersection de

: la 640 et de la &

§

| 1275, montée Masson, Terrebonne Tél.: 450 471-9444 2
| www.greniernissan.com sans frais 1-866-370-0101

wwyw.larevye.qc.ca - LA REVHE.FAHIER, SPÉSIALAUTOMOBILES. MOTONEIGES.MTT_- Le meccradi17 octobre20Q7+ PAGE C-9.
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L'épatante berline
de Suzuki

FtrrrAhyhitorArey[iprivées§
(NETdeYokohamaont d’aborddécidéde(ETIun
‘problème fondamental:§ITTles pneus glissent-ilsCUSla

glace?1se EeeyLOLque.laconduite Cu LUCEprésente’p

‘un défiénorme lorsqu’(m1ITT]PELLE(LET[ETT 12 0

eyglacéeiCRcauseCANaquaplanagemicroscopique.IFTce hb

GIE leur a vraiment[ETglace:le sang,En(13 deLET]8(TY _

‘sei lement[18DURUETETdeausuffisaientafaire

‘perdrecomplétementlaPEUT]di 8 éhicule:‘sansPOLE que

plus|latempératuresse réchauffevversleSaiaJ>

 
  

  

    

fokohama le.plusfatty
i ! @ D'allure contemporaine et sophistiquée, la toute nouvelle Suzuki SX4 version berline

!nit laAchhsied1 M n’en est pas moins enjouée,polyvalente et sportive. Sous son brillant capot se cache
Fi @ un moteur de 4 cylindres et 16 soupapes développant 143 chevaux. Grâce à sa

suspension avant MacPherson indépendante,àà sa suspension arrière à barre de
torsion, elle se montre confortable et très agile en ville. Son intérieur est tout aussi

; , raffiné que son extérieur: spacieux,il abrite des sièges confortables, d'élégantes

aR j Se Ÿ  accentuations en aluminium brossé, une chaîne stéréo puissante avec volume

LOUECusavoirdavantage,visitezOTca1venez[a § autorégable selon la vitesse et la climatisation. Que du confort et du divertissement!
u‘évolutionce Padhérencesurglace. M Les coussins gonflables avant, avant latéraux et l'écran gonflable latéral, jumelés aux

freins ABS avec distribution électronique de puissance au freinage, assurent une

 

  “microscopique. L'épaisseur de cette.
PEAUEUEGRULEQUESLETTRE

a £ Bows ReLYapprochela
3 BreeseLECCRORE !

 

     

$ d sécurité accrue. |
auf M 1!vous faut dès maintenant venir voir de plus près l’étonnante SX4 berline chez :

is - Lélément le plus dangereux de Ja” Grenier Suzuki
Sel |conduite en hiver estune minceLLIN 1095, chemin du Coteau, Terrebonne |

is) ET CLR cause:de I‘aquaplanage 450 961-2886 |
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Le meilleur
des deux mondesYES‘milliard deflocons aucarbone

CLULEEu ‘Peau.Ladiffusion capillaire -
: les: liquides, plus”les.

STIRTETla rotationdupneu.4 =

 

CTen cingir [TyA

PLITEiin“adhérence hors i
Egad ikLEE pneushc)x

 

 
Qu'il s'agisse de franchir des kilomètres de route ou d'affronter les pistes hors route,
le Jeep Liberty 2008 offre le meilleur des deux mondes. Son moteur V6 de 3,7 L de
série développant 210 chevaux est à la fois performantet silencieux. Il s'accompagne
d'un système électronique d’antidérapage (ESP), d'un espace utilitaire de 1818 litres,
de sièges plus confortables que jamais et d’un système multimédia
d'infodivertissement MyGIG avec disque dur de 20 Go permettant de stocker 1600
pièces musicales, compatibilité MP3, lecteur DVD, système de navigation GPS plein
écran, système de communication mains libres Uconnect et radio par SIRIUS.
Or, ce qui distingue encore davantagele Jeep Liberty, c'est son étonnanttoit Sky
SliderMClivrable en option, le premiertoit complètementrétractable qui s'ouvre sur
toute la longueur de l'habitacle, rien de moins! Vous pouvez l'ouvrir en totalité ou en
partie pour profiter de la liberté et du plaisir de la conduite en plein air. Avec le Jeep

AUTOROUTE 440 Liberty 2008, le ciel vous appartient!

8, BOUL. NOUSTRE, MASCOUCHE |ss rois Diamants
Astoroste 25Suttiea esl, bes. Sie-Marie

3035,rd Gascon, Mascouche
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LES MEILLEURES
OFFRES

DE LA SAISON

 

       
    

de financement à
l’ochatjusqu'à

60 MOIS

  

   
 
   
   

    

    
  
  
      

 

 

     
    

   

   
  

  

TT |

PONTIAC G5

’

MOTEUR ECOTEC 2.2 L 148 CHEVAUX
AIR CLIMATISE
GROUPE ÉLECTRIQUE
RÉGULATEUR DE VITESSE
ROUES DE 15 PO

*t |
21 PAR MOIS

LOCATION 48 MOIS

LA GARANTIE DE 160 000 KM DE GM

TS LA MEILLEURE PROTECTION AU PAYS

160000KM +4 160 000 KM + 160 000 KM
5 ANS SUR LE GROUPE 5 ANS AVEC 5 ANS AVEC

MOTOPROPULSEUR TRANSPORT ASSISTANCE

GARANTIE LIMITEE DE COURTOISIE ROUTIÈRE

® © am »

Rabais diplomé
jusqu’a |

pour votre échange* ;

Véhicule 1995 ou antérieur

_ JLRS
erTry Ty TERREBONNE(QUEBEC)

p Groupe Automobile al im saysma .

ELETHTIFISS) rieà ac hab id jywww.grenierauto.com www.larevue.qc.ca - LA REVUÉ, CAHIER SPÉCIAL AUTOMOBILES, MOTONEIGES, VTT < Le mercredi 17 octobre 2007 - PAGE C-11
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LOCATION
À PARTIR DE

199°
PAR MOIS POUR 60 MOIS
MISE DE FONDS 2460$
PDSF 17195$*

     

  

LOCATION
À PARTIR DE

aac

 

ASSOCIATION DES JOURNALISTES
AUTOMOBILE DUCANADA

AUTOMOBLE JOURMALISTS

Le PAR MOIS POUR 60MOIS POUR 60 MOISFINALISTE AU PRIX DE L'AJAC MISE DE FONDS 2365$ PDSF30995$* XL]ca
Catégorie meilleur SUV (35000$ à 60000$)

Traction intégrale disponible / Moteur V6,3,6 litres / Coussins gonflables avantetlatéraux / Sept placesassises / Contrôle de climat avec climatiseur/ 5 vitesses automatiques

ESP" avec système antipatinage / ABS avec DEP / Régulateur de vitesse / Servodirection / Glaces, serrures et rétroviseurs électriques / Déverrouillage à distance

Systèmede surveillance de la pression des pneus (SSPP) / Système antidémarrage / AM/FM/lecteur CD/MP3 avec 6 haut-parleurs / Capacité de remorquage: 1588 kg

Consommation”: Ville-12,9 L/100 km (22 mpg); Route-9,0 L/100 km (31 mpg)

Moteur 4 cylindres, 2,0 litres / 143 chevaux-vapeur / Freins ABS / Climatiseur / AM/FM/lecteur
CD/MP3/WMA avec 4 haut-parleurs / Préparation pour radio satellite XM Affi chage de renseignements
(heure, température extérieure, consommation de carburant et autonomie) / Glaces, serrures et rétro-
viseurs électriques Servodirection / Déverrouillage à distance / 6 coussins gonfl ables de série / Ceinture
de sécurité 3 points avec enrouleur à verrouillage d'urgence Consommationt: Ville—9,2 L/100 km (31
mpg); Route—46,5 L/100 km (43 mpg) .

  
LOCATION
À PARTIR DE

199°
PAR MOIS POUR 60 MOIS
MISE DE FONDS 1775$
PDSF 17195$*

 

AM/FM/lecteur CD/MP3 avec 4 haut-parleurs / Moteur 4 cylindres,1,6litre / 5 places assises / Tachymètre / Montre numérique / Volantinclinable / Servodirection

Essuie-glace/lave-glace de lunette / Dégivreur de lunette / Coussins gonflables avant et latéraux/ Siège arrière rabattable en deux sections / Chauffe-moteur

Serrures arrière sécuritaires pour enfants / Consommation*: Ville-8,9 L/100 km (32 mpg); Route-5,9 L/100 km (48 mpg)

   

   
  

LOCATION
APARTIRDE

: ; $" AM/FM/lecteur CD/MP3/WMAavec 4 haut-parleurs / Siège arrière rabattable en deux sections/ Affi
GAGNANT ) 9 chage de renseignements (heure, température extérieure, consommation de carburant et autonomie)Prix «Clé d’or» dans la catégorie des VUS compacts, a

décerné par l'Annueldel'automobile 2007 ht / Servodirection / Glaces, serrures, rétroviseurs électriques / Consommationt: Ville—9,2 L/100 km
Prix «meilleur achat»dans la catégorie des VUS compacts, MISEDEFONDSCLOUS Sd (31 mpg); Route—6,5 L/100 km (43 mpg)
décerné par le Guide du consommateur automobile

Quatre roues motrices en permanence de série / MoteurV6, 2,7 litres / 6 coussins gonflables de série / Contrôle de climat avec climatiseur / ABS avec DEP

ESP"" avec système antipatinage/ Affichage de renseignements (heure, température extérieure, consommation de carburant et autonomie) / Déverrouillage à distance

AM/FM/lecteur CD/MP3/WMA avec à haut-parleurs / Servodirection / Glaces, serrures et rétroviseur électriques / Capacité de remorquage: 1360 kg

Consommation: Ville-13 L/100 km (22 mpg); Route-9,5 L/100 km (30 mpg)

POUR PLUS D'INFORMATION OU POUR TROUVERLE SUZUKi Cca Ns $
CONCESSIONNAIRELE PLUS PRÈS DE CHEZ VOUS,VISITEZ £5 SUZUKI

  

LES CONSOMMATEURS DEVRAIENTLIRE CECI : Les véhicules peuventdifférer des modèlesillustrés. "PDSF pourle XL7 2007 avec transmission automatique (modèle 6E1D8A7)/ la Swift+ 2007 avec transmission manuelle (modèle H5MS5A7)/ le GrandVitara 2007 avec transmission manuelle (modèle LLN81S7). Frais de destination et de
livraison (1 395 $ / 1 195 $ / 1 395 $), frais d'immatriculation, d'assurances,frais d'administration et taxes applicables en sus. “Offre d'une durée limitée s'adressantà des particuliers admissibles au crédit (S.A.C.) auprès de CrédiLinx pour la location d'un XL7 2007 avec transmission automatique (modèle 6E1DBA7) / Swift+ 2007 avec
transmission manuelle (modèle H5MS5A7)/ Grand Vitara 2007 avec transmission manuelle (modèle LLN81S7) pour 60 mois. Taux de lecation de 1,8 %/ 1,8 %/ 2,7 %. Obligation locative totale de 25 101,44 $ / 11 254 68 $ / 22 128,15 incluant la mise de fondsinitiale de 2 365 $ / 0 $ / 4 190 $, ou échange équivalent, avec kilométrage alloué de
100 000 km (0,10 $/km additionnel). O $ de dépôt de sécurité. Première mensualité payable à la livraison. Frais de destination et de livraison (1 395 $ / 1 195 $ / 1 395 $) inclus dansles mensualités. Les frais d'immatriculation, d'assurances, d'acquisition (350 $), d'administration, RDPRM(48 $ + taxes) et toutes taxes applicables sont en sus et sont
payables à la livraison de même quela mise de fonds. ***Le fi nancementà l'achat au taux de 0 %est disponible jusqu'à 48 mois pour Grand Vitara 2007 et jusqu'à 60 mois pour le XL7 2007et la Swift+ 2007. Exemple : pour un emprunt de 10 000 $ à un taux d'intérêt annuel de 0 % pour un terme de 60 / 48 mois, les mensualités sont de 166,66 $
1 208,33 $. Le coût d'empruntest de 0 etl'obligation totale est de 10 000 $. Un comptantinitial peut être requis. Les versements aux deux semaines pour la Swift+ 2007 avec transmission manuelle (modèle H5MS5A7) sont de 92 $ pour 84 mois, amortis sur une période de 84 mois, incluant les frais de destination et de livraison de 1 195 $. Le
coût total desintérêts et du capital est de 16 675,61 $. Cette offre est basée sur un PDSF de 13 895 plus frais de destination etde livraison de 1 195 $. ****Ces offres ne peuventêtre combinées à aucune autre offre à l'exception du programme Suzuki pour les diplômés. Avec le programme Suzuki pourles diplômés,les diplômés récents de
niveaucollégial ou universitaire peuvent être admissibles à un rabais à l'achat ou à la location de certains modèles. tConsommation d'essenceestimée d’après les critères de Transport Canada. ttESP est une marque de commerce de Daimler-Chrysler AG. Les concessionnaires peuventlouer ou vendre moins cher. Voyez un concessionnaire
participant pourtousles détails. ’
LES CONSOMMATEURS DEVRAIENTLIRE CECI : Les véhicules peuventdifférer des modèlesillustrés. PDSF pour la SX4 berline 2008 avec transmission manuelle (modèle S3L83J8)et la SX4 à hayon 2008 avec transmission manuelle (modèle H3N83H8). Frais de destination et delivraison (1 250 $) en sus. **Offre d'une duréelimitée
s'adressant à des particuliers admissibles au crédit (S.A.C.) auprès de CrédiLinx pour la location d'une nouvelle SX4 berline 2008 avectransmission manuelle (modèle S3L83JB) et SX4 à hayon 2008 avec transmission manuelle (modèle H3N83H8) pour 60 mois. Taux de location de 5,5 %/ 4,5 %. Obligation locative totale de 14 396,64 $ / 13
710,86 $ incluantla mise de fonds initiale de 2 460 $ / 1 775 $, ou échange équivalent, avec kilométrage alloué de 100 000 km (0,10 $/km additionnel). 0 $ de dépôt de sécurité. Première mensualité payable à la livraison. Frais de destination et de livraison (1 250 $) inclus dans les mensualités. Lesfrais d'immatriculation, d'assurances, d'acquisition
(350 $), d'administration, RDPRM (48 $ + taxes) et toutes taxes applicables sont en sus et sont payables à la livraison de mêmeque la mise de fonds. ‘’*Ces offres ne peuvent être combinées à aucune autre offre à l'exception du programme Suzuki pourles diplômés. Avec le programme Suzuki pour les diplômés, les diplômés récents de niveau
1 oùUnivefsifäire péUventEtre admissibles4liri rabai$ &Tachat ou & Id location de certains modèles. FConäofimation d'essence estimée d'aprèsles critères de Transport Canada. Les concessionnaires peuvent louer moins cher. Voyez un concessionnaire participant pourtousles détails.
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Elles sont arrivées les Jetta City 2008
A toutes redessinées

 

 

 

  

  
   

Àpartir de

16 900$   

 

 
   GE Automobile

   

 
79.95$ | 29.95% Tout ce dont vous avez besoin, sous un seul toit:
Spécial R d'hi ; . offres exceptionnelles, service après-vente haut de gamme
pecial Rouves d-hiver Inspection préhivernale et piéces VW d’origine.

Pose et alignement de roues d'hiver. Inspection 2-1 points. Vérification des ; 0
Exceptions: Passat, Touareg. essuieglaces et de I'éclairage extérieur. Vé- Si vous attendiez le bon moment pour préparer votre Volkswagen aux rigueurs de ['hiver,

rification du fonctionnement du climatiseur. |e moment est venu. En effet, dés maintenant, et jusqu'au 31 décembre, vous pouvez
Vérification. et appoint de tous les fluides.
Vérification du liquide de refroidissement et
du ventilateur. Inspection de tous les boyaux , aro , Lset courroies frapézoïdales. Y Votre batterie estelle prête à affronter les rigueurs de I'hiver? La bande de roulement de

Offre valide jusqu'au 31 décembre 2007. Offre valide jusqu'au 31 décembre 2007. vos pneus estelle est mesure de vous offrir l’adhérence nécessaire sur chaussée glissante®
Une vidange d'huile estelle requise® Vos essuie-glaces doivent-ils être remplacés®

économiser gros sur les services d'entretien de votre Volkswagen.

  

 
° ° Peu importe le service exigé pour votre Volkswagen, soyez assuré que le travail sera bien

2 99.95$ Rabais de 10% fait dès la première fois. Nos techniciens formés par le constructeur sont des
,. Spécial Pneus d'hiver Tout accessoire professionnels dévoués qui disposent de l'expertise et des plus récents outils de diagnostic

is. Pose, balancement, alignement de pneus Volkswagen d’origine nécessaires afin d'assurer le fonctionnement optimal de votre Volkswagen. |

tit d'hiver. Recevoir un rabais de 10% sur tout N'attendez plus. Profitez des promotions automnales de notre service après-vente et
Exceptions: Passat, Touareg. . ; | d'oriai , i : ” |

pi accessoire Volkswagen d'origine. économisez gros! Communiquez avec nous pour prendre reridez-vous.

q ° ®Nous $14Offre valide jusqu'au 31 décembre 2007. Offre valide jusqu'au 31 décembre 2007. Nt O faison $ t e

Grenier Volkswagen Heures du service après-vente Prenez rendez-vous dès
118, montée Masson, Lun-ven, 8:00am - 5:00pm aujourdhui
Mascouche Sam-Dim, fermé 10 (450) 474-2428
SEE ré
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ACHAT D'UN VÉHICULE D'OCCASION--

10 conseils pratiques pour dissiper les inquiétudes

 

conseils lorsque vous magasinerez pour la
prochaine voiture de vos rêves.

bles sur le marché. Pour obtenir de plus am-
d'occasion de crainte de ne pas ples renseignements, visitez le site

avoir toute l'information dont vous www.carproof.com. 7
avez besoin? Gardezà l'esprit ces 5. Examinez soigneusementle véhicule

à la lumière du jour.
Le véhicule semble-t-il avoir été bien entre-
tenu? Y a-t-il des dommages visibles? La

ésitez-vous à acheter un véhicule ils? Ce sont tous des indices de.réparations
coûteuses.
Vérifiez l'odomètre.
Le nombre de kilomètres vous semble-t-il
approprié compte tenu de l'âge et de l'usage
déclaré du véhicule? La moyenne est de 16
000 à 20 000 km par année. Les autres com-
posantes présentent-elles une usure normale
compte tenu de l'âge du véhicule?

de tout accident dans lequel le
véhicule aurait été impliqué.
Un sondage récent effectué pour le compte
de la compagnie CarProof Service d'Histori-
que de Véhicule a révélé que 64 % des Ca-
nadiens à la recherche d’une voiture d'occa-
sion craignent acheter une automobile qui

aurait subi des dommages dans un accident.
9. Faites inspecterla voiture par un

mécanicien avant de finaliser la vente.
Un mécanicien certifié sera en mesure de
découvrir si des réparations cachées ont été
effectuées, dont des soudures qui n'auraient
pas été effectuées à l'usine. Il pourra égale-
ment déterminersi la voiture est en bon état
de fonctionnement.

10. Si l'offre semble trop belle pourêtre vraie,
elle l’est probablement.
La voiture pourrait avoir été remise à neuf
après avoir été déclarée irréparable dans un
accident ou avoir été volée. Abandonnez
l'idée d'acheter la voiture si vous n'êtes pas
entièrement confiant de faire un bon achat.

(EN)

 

 

 

   

 

1. Choisissez soigneusementl'endroit peinture est-elle de couleur uniforme par-
où vous achèterez votre voiture. tout? Lusure semble-t-elle excessive a cer-

Il existe plusieurs endroits où acheter une tains endroits ou y a-t-il des endroits qui 8. Exigez une déclaration écrite au sujet

voiture d'occasion. Un concessionnaire semblent neufs? _.
d'automobiles de bonne réputation, un lot 6. Faites un essai routier du véhicule.
“de voitures d'occasion certifiées appartenant N'essayez pas de faire de la vitesse, mais
à un fabricant, une annonce dans un journal, plutôt de déterminer comment se comporte
une annonce en ligne, un particulier, etc. Les la voiture sur la route? Le véhicule a-t-il ten-

possibilités sont nombreuses, mais vous dance à tirer d’un côté ou de l'autre?
pourriez vous sentier plus à l'aise en choisis- Dégage-t-il de la fumée? Les freins crissent-
sant une option plutôt qu'une autre.

2. Vérifiez tout pour vous assurer que
les documents sont conformes.
Le numéro d'identification du véhicule sur le LOUEZ OU ACHETEZ LA CSX 2007 ET OBTENEZ
tableau de bord correspond-il au numéroaf-
fiché sur la porte et sur les documents d'im-
matriculation? Vérifiez si les formulaires d'im-
matriculation du véhicule sont des docu-
ments originaux et non des copies.Si le ven-
deur est un particulier, demandez à voir une
pièce d'identité avec photo pour vous as- o/*
surer que son nom correspond au nom qui %
apparaît sur les documents du véhicule. J

3. Demandez a voir tous les récépissés Av; . Lp L'ACHATpourles réparations du véhicule.
Examinez tous les documents afin d'être mis
au courant de tous les problèmes possibles Acura CSX
qui pourraient se présenter et de vous as- 2007 2
surer que la voiture a été bien entretenue. Incluant : ta

Rappelez-vous que, régle générale, les docu- Moteur i-VTEC"de 2,0 litres de 155 chevaux
ments surla réparation ne sont pas disponi- v Air climatisé

a. Demandson fadocumentation un V Chaîne sonore AM/FM/CD de 160 watts avec
rapport historique de véhicule. 6 haut-parleurs avec entrée auxiliaire de lecteur MP3

Un rapport historique de véhicule vous don- v Toit ouvrantélectriqueinclinable
nera l'historique complet de la voiture. Ce v Rouesen alliage d'aluminium de 16 po.
rapport peut contenir les meilleurs rensei- v Et beaucoupplus...

Bretàprere uned&btiendrezLaonner =prALESREdil2807Leteurpererdu modèleillustré. Détails sur place.

la paix d'esprit au sujet de la voiture que
vous achèterez ou pour vous épargner des
milliers de dollars en coûts de réparation im-
prévus. CarProof Service d'Historique de
Véhicule est une compagnie canadienne qui

. offre les rapports les plus exhaustifs disponi-
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es changements climatiques
préoccupent énormément les Ca-

=" nadiens et les voitures hybrides
sont devenues des symboles de conscience
environnementale chez les consommateurs.
Mais mêmesi la technologie hybride a évolué
rapidement, elle demeure toujours un mystère
pour de nombreux Canadiens.

Mythe numéro 1:
Les voitures hybrides doivent être branchées

Il n’est pas nécessaire de brancher les batteries
des voitures hybrides. Ces voitures, commela
Prius de Toyota, sont conçues pour capter et en-
treposerl'énergie qui serait autrement gaspillée
lorsque le véhicule glisse ou freine. Par la suite,

cette énergie est utilisée pour recharger la bat-
terie lors de la conduite du véhicule. Ainsi les
voitures hybrides qui sont maintenant sur le
marché n'ont pas besoin d'être branchées.
Mythe numéro2 :
Les voitures hybrides
requièrent une essence différente
La majorité des voitures hybrides fonctionnent

avec une essence régulière. Vous faites le plein
d'une hybride comme vous le feriez pour toute
autre voiture, sauf que les hybrides vous permet-
tent de faire plus de kilomètres avec moins d'es-
sence. De plus, elles émettent près de 70 % de
moins d'émissions contribuant à la formation du
smog que les véhicules
conventionnels.

nouveaux

 

Mythe numéro3 :
Les voitures hybrides
ne fonctionnent pas aussi bien
Les voitures hybrides maintenantoffertes sur le

marché allient efficacité, puissance et perform-
ance. Selon Pierre Millette, directeur national
chez Toyota Canada Inc., le système hybride sy-
nergétique de Toyota assure une bonnedistribu-
tion de la puissance entre le moteurà essence et
le moteur électrique. Le rendement énergétique
n'entraîne donc pas de perte de puissance.
Mythe numéro4 :
Les voitures hybrides ne sont qu’une mode
Les hybrides font bel et bien partie du paysage

maintenant. Préoccupés par les problèmes envi-
ronnementaux et par l'augmentation du prix de
l'essence, de plus en plus de Canadiens choisis-
sent des voitures hybrides. Et grâce auxrabais in-
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fonctionnentgénéralement
avec deI'essence réguliére.
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citatifs à l'économie de carburant offerts par les ventêtre admissible à une remisse allant jusqu'à
4 000 $, ce qui rend ce choix encore plus popu-
laire. (EN)

  

gouvernements fédéral et provinciaux, les con-
ducteurs qui achètent une voiture hybride peu-
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SE Bn Le prix réaliste de l'essence

  

 

Des cadeaux pourl'auto
Guide numéro 1 depuis 42 ans, «Le Guide

de l'auto», des auteurs Denis Duquet et Ga-
briel Gélinas, est de retour. Il renferme des
matchs comparatifs, les meilleurs achats de
l'année, les prototypes marquants, plus de
300 modèles mis à nu, ainsi que des dos-
siers sur le monde del'automobile.
Chez Ultramar, on accueille les clients

avec le sourire et on leur offre une multi-
tude de produits, dont de l'essence et
des lavages pourla voiture. De quoi bien
commencer une promenade sur les
routes!
En collaboration avec les éditions Tré-

carré,filiale du groupe Librex, et la famille
Turcot, propriétaire de succursales Ultra-
mar, La Revuefera tirer trois prix : un Ter
prix composé de deux lavages pourle véhicule et de 100 $
d'essence chez Ultramar Famille Turcot, ainsi que d'un «Guide del'auto 2008»;
un 2e prix comprenant 100 $ d'essence chez Ultramar Famille Turcot et un
«Guide de l'auto 2008»; et un 3e prix constitué d’un «Guide de l'auto 2008».
Pour participer au tirage, remplissez le coupon ci-bas, placez-le dans une en-
veloppe et déposezcelle-ci à l'un destrois endroits suivants:

      

   
La Revue - Concours Auto

231 Ste-Marie, Terrebonne, J6W 3E4

Ultramar famille Turcot Ltée
1562, ch. Gascon, Terrebonne, J6X 3A2

Ultramar famille Turcot Ltée
3090, ch. Ste-Marie, Mascouche, J7K 1P3

   

 

CONCOURS JHE GUIDEDE AUTO 2008

Nom :
 

Ville :... 
 

 
 

Téléphone :

    

es automobilistes ont accés au
prix réaliste de I'essence grâce à
l'outil en ligne Info Essence de
CAA-Québec.

«Grâce au prix réaliste de l'essence que nous
calculons chaque jour pour chacune des ré-
gions du Québec, l'automobiliste peut évaluer
la situation qui prévaut par rapport au prix af-
fiché à la pompe chez lui», commente Sophie
Gagnon, directrice des relations publiques et
gouvernementales. Le prix réaliste comprendle

 

prix de gros payé parles détaillants, le coût du
transport, la marge de détail moyenne des 12
derniers mois et les taxes applicables. En com-
parant le prix qu'il paie localement avec le prix
réaliste de sa région, l'internaute peut mieux
juger de la situation qui prévaut et du compor-
tement à favoriser. Info Essence comporte
aussi un important volet informatif. C'est à voir
au
www.caaquebec.com/infoessence/fr/default.a
sp. (MS)   
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  Service-conseil à la clientèleen:

équipements motorisé 930heures
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DodgeViper
2008

’ Toujours aussi
robuste et fiable !

ee

Plein de finesse !

BY ARRIT

Notre marchand

de vitesse !

 

 

 Aux locataires d’un véhicule Dodge Caravan ayant un bai
arrivant a échéance entre aujourd'hui et le 31 mars 2008,
Chrysler, Jeep ou Dodgeet Chrysler Canada annulera les
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| avec Services financiers Chrysler et
procurez-vous un nouveau véhicule
paiements mensuels qu'il vous reste.
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GTI, trois lettres
qui en disent long

 

=“.

Avec sa déjà légendaire GTI Mk V 2008, Volkswagen offre aux amateurs de sensations
fortes mille et une raisons de prendre la route. Équipée d’une boîte manuelle à six
vitesse, la GTI est propulsée par un léger moteur turbocompressé de 2 L et 200
chevaux.Il passe de 0 à 100 km/h en seulement6,9 secondes. Avec en option la boîte
automatique dsg avec commandestiptronic, la GTI change de vitesse sur le volant,
comme les voitures de course! Quel’on parle du modèle 3 portes ou 5 portes,ils sont
tousueux équipés de série avec système d’alarme antivol, système antivol
antidémarrage, indicateur d’usure des freins, système audio premium vii à
10 haut-parleurs avec changeur de 6 CD/MP3 intégré au tableau de bord, avec témoin
antivol et système de codage, système de freinage ABS aux 4 roues avec distribution
électronique de force de freinage,aide aufreinagehydraulique et dispositif
astipatinage, et beaucoup, beaucoup plus encore. À voir et à essayer!

Grenier Volkswagen
118, montée Masson, Mascouche

450 474-2428

 

 

Élégance
et puissance
 

  
Fort de son succès dans sa version 2007, le Ford Edge est de retour en 2008, plus
perfectionné que jamais! Avec son moteur V6 de 3,5 L développantrien de moins de
265 chevaux, ce VUS cache toute une puissance derrière son look élégant. Cette
puissance s'allie à des caractéristiques de sécurité éprouvées, pour une conduite des
plus agréables : freins ABS avec distribution électronique du freinage et assistance au
freinage d'urgence, coussins gonflables côté conducteur et côté passager, de même
que coussins gonflables latéraux. À l’intérieur, dans cet espace spacieux et
confortable, les passagers trouveront toutes les commodités pour un voyage des plus
agréables : climatiseur, chaîne stéréo avec compatibilité aux formats MP3, sièges
avant chauffants de série sur certains modèles,toit ouvrant et système de navigation
en option, et plus encore!
Un simple coup d'œil et le tout nouveau Ford Edge 2008 vous charmera.

Terrebonne Ford
2730, ch. Gascon, Terrebonne

450 968-9000
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L'achat judicieux
d'une batterie

ous avons tous déjà entendu le
reu-reu-reu-reu du démarrage in-
certain d'un moteur froid par un
matin d’hiver glacial. Ce bruit in-

quiétant peut indiquer que votre batterie d'ac-
cumulateurs n’emmagasine. pas assez
d'énergie.

 

Lorsque la température plonge, il en va de
même du rendement de la batterie. Par
conséquent, une batterie qui vous permettait de
prendre allégrementla route l'été pourrait bien
vous laisser tomber lorsque le mercure chutera
en bas de zéro.
Si votre véhicule démarre mal à cause d'une

batterie léthargique, remplacez-la avant qu'il soit
trop tard, recommandele Conseil Entretien Auto.
Vous pouvez acheter une batterie chez de nom-
breux détaillants ou chez votre grossiste local de
pièces d'automobile.
Facteurs à considérer
Un vaste éventail de batteries est offert. Com-

ment pouvez-vous choisir la batterie convenant
le mieux à vos besoins? En plus du prix, tenez
compte de trois facteurs : l'ampérage de démar-
rage à froid, la puissance de réserve et la
garantie.
Lampérage de démarrage à froid (ADF) corre-

spondà l'intensité (en ampères) du courant que
peut générer une batterie pendant 30 secondes
à -17 °C. Un démarreur peut tirer 400 ampères,
de sorte qu'à -17 °C, vous pourriez drainer rapi-
dement une batterie dont l'ADF est de 300
ampères.Plus l'ADF est élevé, plus votre moteur
démarrera facilement, l'hiver venu, à condition
que les autres composants du moteur fonction-
nent bien. Consultez votre manuel du pro-
priétaire pour connaître l'ADF minimum requis
pour votre véhicule. Inutile d'acheter une bat-
terie dont l'ADF excède de beaucoup l'ampérage
recommandé.
La puissance de réserve indique pendant com-

bien de tempsles accessoires de votre véhicule
peuvent fonctionner sans nuire à la puissance de
démarrage générée pour le moteur. Plus la puis-
sance de réserve est élevée, mieux c'est. Cette
capacité est généralement exprimée en ampères
pour un nombre donné de minutes. Lorsque
vous évaluez différentes batteries, comparezla
puissance générée et la réserve en utilisant le
même ampérage par durée. La puissance de ré-
serve indique typiquement la durée pendant
laquelle une batterie peut produire 26 ampères
à 27 °C. (Les phares peuvent exiger environ 15
amperes et un feu arriere, 1,5 ampére.)

  
enA pouvezTrp
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Les garanties varient selon leur durée et leur

type. Choisissez une garantie correspondant a
votre situation et à votre budget. Qu'est-ce qui
distingue, par exemple, une garantie de trois ans
d'une autre de cinq ans? Le nombre et la taille
des plaques d'une batterie déterminent l’ampé-
rage générée. Les batteries comportant des
plaques plus grandes ou nombreuses durent
plus longtemps. Ces caractéristiques détermi-
nent la différence de durée de la batterie et la
période de garantie.
Au recyclage
Le Conseil Entretien Auto vousincite à jeter vo-

tre vieille batterie commeil se doit. Une batterie
moyenne de voiture contient entre 7,7 et 10,4 kg
de plomb. Or, un demi-kilogramme de plomb
peut contaminer plus de 31 millions de litres
d'eau, qui devient alors inconsommable. Les fab-
ricants canadiens de batteries d'automobile par-
ticipent à des programmes de recyclage écolo-
gique de batteries.
Enfin, vous pouvez envisagerl'achat d'un char-

geur de batterie à courant alternatif, que vous
pourrez utiliser à votre domicile pour faire
démarrer votre véhicule si vous laissez une por-
tière ou le couvercle de coffre ouvert toute la
nuit, drainant ainsi la batterie. Alimenté au
moyen d'une prise électrique ordinaire, un char-
geur fournit généralement assez de puissance
pour regénérer la puissance d'une batterie
drainée.

  

 

Coup d'œil sur la trousse d'urgence
idéale pour votre voiture

après un sondage récent sur la sé-
curité automobile effectué par Lé-
ger Marketing pour le Conseil En-
tretien Auto, 32 % des conducteurs

canadiens n’ont pas de trousse d'urgence
dans leur voiture. Si vous êtes du nombre et
voulez corrigerla situation, que devriez-vous y
inclure?
Le Conseil Entretien Auto suggère d'apporter

un téléphonecellulaire en bon état de marche et
d'inclure les articles suivants dans votre trousse
d'urgence:
Articles pourla trousse d'urgence
placée dansle coffre
Câbles d'appoint
Chocolat
Pelle compacte
Bidon d'essence homologué CSA
Contenantdeliquide lave-glace
Balais d'essuie-glace de rechange
Extincteur
Trousse de premiers soins
Lampe de poche
Antigel pour canalisation d'essence
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Briquet ou allumettes, chandelles
Dégivreur de serrure
Obturateur de crevaison
Fusées éclairantes (rouges)
Ruban pour conduits
Sac de couchage ou couverture
Petit rouleau defil métallique ou
de corde de nylon
Manomètre pour pneu
Matériau de traction (p. ex. sable)
Vêtements chauds, y compris chapeau,
gants, bottes
WD-40 ,
Grattoir et balai à neige

Articles
pour la boîte à gants
Carte de membre de club automobile
Monnaie pour téléphoner
Numéros de téléphone d'urgence
Certificat d'assurance
Cartes routières
Papier et stylo
Manuel du propriétaire du véhicule
Certificat d'immatriculation

 
 

 

 

LIQUIDATION MOTONEIGES SKI-DOO 2006-2007

LES MEILLEURS PRIX
AU QUÉBEC!
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enry Ford disait aux acheteurs de
son modèle T qu’ils pouvaient
choisir la couleur qu'ils voulaient,

 

à lacondition que ce soit noir. Aujourd'hui, il
existe 7 000 teintes différentes, y compris les
tons de rouille réservés aux voitures
d'occasion.
«Une simple égratignure causée par un panier

d'épicerie peut être à l'origine de dommages im-
portants causés par la rouille, comme destrous,
déclare Marc Brazeau, du Conseil entretien auto.
l'acier est un métal robuste qui peut durer toute
unevie s'il est protégé, mais, sans cette protec-
tion, le métal est exposé aux intempéries, et
c'est à ce momentquela rouille s'installe.»
Les retouches urgentes
M. Brazeau recommande de couvrir les écail-

lures le plus rapidement possible. Pour une
réparation temporaire, jusqu'à ce que vous vous
procuriez le matériel nécessaire pour faire des
retouches, appliquez un peu de vernis à ongles

 

 
MÉCANIQUE
AUTOMOBILE
1800 h

répertoire informatisé.

TT,

selon vos besoins

    

7717, avenue de Bois-de-Boulogne
Laval (Québec) H7N 4G1
www.cslaval.qc.ca/competences2000

SECTEUR ÉQUIPEMENT MOTORISÉ

Trois formations gagnantes

http://fad.cslaval.qc.ca/competencesemplois/

transparent surl'égratignure. On peut trouver de
la peinture à retouches pour à peu près tous les
véhicules, y compris les voitures anciennes. Uti-
lisez le code de peinture indiqué sur la plaque
d'identification, située dans un cadre de portière,
dans le coffre à gants, sous le capot, dansle cof-
fre, sousle tapis à côté de la roue de secours ou
à tout autre endroit où le constructeur pourrait
l'avoir dissimulée. Le manuel du propriétaire
vousindiquera oùelle se trouve.
«Certaines couleurs rares doivent être com-

mandées auprès de vendeurs de pièces ou sur
Internet. On peut également se procurer des
trousses de réparation pour égratignures qui
contiennent tout le matériel requis pour réparer
une marque profonde, de la préparation à la fini-
tion», déclare M. Brazeau.

Les petites bosses peuvent être réparées par
débosselage sans peinture, un service que l’on
peut obtenir en consultant des fournisseurs de
pièces locaux, les Pages Jaunes ou Internet.

MÉCANIQUE
DE VÉHICULES
LÉGERS
1800 h

POUR UNE MAIN-D'ŒUVRE QUALIFIÉE
ET POUR OFFRIRUN SERVICE PERSONNALISÉ
À VOTRE CLIENTÈLE,

EMBAUCHEZ NOS FINISSANTS!

Affichez vos offres d'emploi sur notre nouveau

SERVICE DE FORMATION AUX ENTREPRISES

Formation adaptée pour vos employés

450 662-7000 poste 2371

 

450 662-7000 poste 2028

Sans frais: 1 866 364-6700

VENTE DE PIECES
MECANIQUES ET
D'ACCESSOIRES
1095 h

0UVES 08 map,

 

 

 

   
  
  

  

  
  

 

  

 

  
  

 

  
  

 

  

 

  
   

 

Xraque l'on.~~®
éviter la propagationdela:
rouillesur son véhicule.:

   

  

 

  

La prévention
Commec'est souventle cas en entretien auto-

mobile, il est beaucoup plusfacile et avantageux
de prévenir que de guérir. Conserverl'intégrité
de la finition d'origine permet de garder un
véhicule «comme neuf». Les règles fondamenta-
les d'entretien de la carrosserie et de la peinture
doivent donc être appliquées.
Évitez de stationner en plein soleil, car cela

peut endommager les surfaces à l'intérieur, de
même qu'à l'extérieur du véhicule. Lavez le
véhicule régulièrement, y compris le dessous,
avec des produits doux et sûrs. Sélectionnez et
utilisez les produits nettoyants et les cires avec
précaution. Un nettoyant qui est efficace sur un
type de revêtement definition pourrait être dé-
sastreux sur un autre. Vérifiez ces renseigne-
ments dans le manuel du propriétaire. (Source:
Conseil entretien auto)

 

  

Les perles
des
assurances

n ne s’en lasse jamais! Voici
quelques-unes des plus délicieuses

‘ «Perles des assurances», telles que
recensées le Centre de documentation et d’in-
formation de l'assurance. L'orthographe,le vo-
cabulaire et la grammaire sont d'origine.

«il faut dire à ma décharge que le poteau que
j'ai buté était caché par l'invisibilité du
brouillard.»
«En qualité du plus mauvais client de votre

agence (neuf accrochages en un an), je vous de-
manded'avoir le plaisir de résilier mon assurance
auto avant la date d'échéance.»
«Vous savez que mon taxi est transformé en

corbillard et que je n'y transporte que des morts.
Mesclients ne risquant plus rien, est-il bien né-
cessaire que vous mefassiez payer une prime
pour le cas ou ils seraient victimes d'un
accident?»
«Je suis étonné que vous merefusiez de payer

cet accident sous prétexte que je ne portais pas
meslunettes commeindiqué sur mon permis. Je
vous assure que ce n'est pas ma fautesij'ai ren-
versé ce cycliste : je ne l'avais pas vu.»
«Vous me dites que Mlle X réclame des

dommages-intérêts sous prétexte qu'elle a été lé-
gèrement défigurée après l'accident. Sans être
mauvaise langue, il faut bien avouer que même
avantl'accident, cette malheureuse n'avait jamais
éveillé la jalousie de ses concitoyennes.»
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A
P
D
n
s
8

ri
ve

A
i
R
t
S
A
R
I
U
S
T
N

d
e
a
n

 



 
en auto-

ntageux
intégrité
rder un
amenta-
peinture

car cela
ieur, de
avez le
essous,
nnez et
es avec
: sur un
être dé-
seigne-
source :

| Voici
cieuses
es que
at d'in-
, le vo-

au que
té du

> votre
jus de-
urance

mé en
morts.
en né-
prime

; d'un

» payer
ais pas
mis. Je
ai ren-

e des
été lé-
s être
même
jamais

R
L

T
O
M
B

E
H
R
G
e

A
R
F

C
M
L
R
E
a
r
t
e
S
E
d
s

ve
B
s

h
i
s

  

»

Mon auto, on prends so
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ne petite visite sur le site de la
Fédération des clubs de mo-

ce toneigistes du Québec nous ap-
prend que le Québec, véritable paradis de la
motoneige, a accueilli pas moins de 20 400
touristes canadiens et américains en 2002.
Les retombées économiques et touristiques
de la motoneige dans la province dépassentle
milliard de dollars.
Mélanie Savage
La province compte plus de 33 500 km de sen-

tiers balisés, entretenus et signalisés. Ce nombre,
souligne la Fédération, est supérieur au nombre
de kilomètres de routes asphaltées sous la ju-
ridiction du ministère des Transports du Québec!
La région de Lanaudière, reconnue par

plusieurs magazines spécialisés commela desti-
nation numéro un au monde, est quantà elle
sillonnée de plus de 2 300 km de sentiers ennei-

 

gés. La saison y débute généralementtôt (vers la
mi-novembre) et se termine tard (mi-avril), de
sorte que les amateurs sont amplementservis.
Les motoneigistes
Relativement populaire, ce loisir hivernal oc-

cupeles hivers de 13 %de la population de plus
de 15 ans, soit au-delà de 800 000 personnes.
De celles-ci, 40 % sont des femmeset 73 %pra-
tiquentla motoneige en famille.
Plus de 13 % de la population québécoise de

plus de 15 ans pratique la motoneige, soit plus
de 800 000 personnes. En moyenne, les pro-
priétaires de motoneige sont âgés de 41 ans.
Des améliorations au fil des ans
Malgré les controverses dont la motoneigefait

régulièrementl’objet, il est à noter que les ni-
veaux sonores de ces véhicules ont été réduits
de 94 % depuis les premiers modèles. À une
distance de 60 mètres d'un domicile, la mo-

 

Avoir toute sa
uand avez-vous ajusté votre appui-
tête la dernière fois? L'avez-vous
même déjà fait adéquatement ne

serait-ce qu'une fois depuis l'achat
de votre véhicule?
Peut-être faites-vous malheureusement partie

des 90 % d'automobilistes québécois qui n'a-
justent pas correctement leur appui-tête. Des
milliers de conducteurs sont blessés chaque
année pourcette raison.
Un appui-tête mal ajusté peut entraîner des

blessures graves lors d'un accident routier. On
parle notamment d'un risque sérieux d'entorse
cervicale, qui entraîne elle-même des douleurs
et raideurs au cou, desvertiges, etc. 

tête au volant
La Société d'assurance automobile du Qué-

bec rappelle que pour assurer une bonne pro-
tection, l'appui-tête doit se trouver à une dis-
tance maximale de 10 centimètres de la tête,
et que son centre doit arriver à la hauteur des
yeux ou du haut des oreilles. Il devrait parail-
leurs être fabriqué dans le même matériau
que le sièges, être suffisamment solide pour
résister à l'impact, mais aussi suffisamment
souple pour éviter le rebond de l'occupant.
N'oubliez pas également d'ajuster pour votre

conduite l'appui-tête d'un véhicule que vous
empruntez et d'inviter en tout temps vos pas-
sagers à ajusterle leur. (MS)   

 

 
LM

Aactivité ITAefEirag p

toneige produirait un niveau de bruit se situant
entre 29 et 35 décibels, entendu de l'intérieur de
la maison. C'est moindre que les 47 décibels
moyens résonnant dans une maison en soirée,
assure la Fédération des clubs de motoneigistes
du Québec.

Subaru vous en donne toujours plus I

Recevez 2000 $

d’essence gratuite
à l’achat ou à la location

8 d’une outback 2008 *

ou rabais de &

2000$ Le
à l’achat

_Tenez-vous
“La toute nouvelle Impreza200200

  

  

  

  
us prêt!

sit arrivée   
ERIN RRA

 

2,5 litres

filtration d’air
8 mois

379°PRIX DE LOCATION
taxes en sus

CD/MP3/WMA

Traction intégrale

>  
SUBARU

PROFITEZ SANS TARDER D’UNE LOCATION
D’UNE DURÉE DE 24 MOIS!
Impreza 2.5i
4 portes 2008
PRIX DE LOCATION

259°/ 24 mois
taxes en sus

INSURANCE INSTITUTE La toute nouvelle Impreza 2008 s'est méritée la cote « Bonne » pour la protection en

cas d'impact frontal. La cote « Bonne » estla plus élevée attribuée parl'Institut des
assureurs américains (HS) lors des essais d'impact individuels

Quelques points forts

2,5 litres

filtration d'air

* Stéréo AM/FM avec lecteur

CD/MP3/WMA

“Une ou plusieurs cartes d'essence prépayées d'une valeurtotale de 2 000 $ seront remises en prime à l'achat ou à la location d'un modèle Outback 2008 commandé et livré entre le 1eret le 31 octobre 2007. Cartes non-monnayables.
*“Pour le modèle Outback 2.5i 2008 5 vitesses (8D1 BP): paiements mensuels basés sur un bail de 48 mois. 0$ dé;

3.651,43 $ (taxes incluses). Immatriculation (prix varie selon le client) et assurances en sus. Taxes sur les pneus ne:

pdt de sécurité. Comptant 4 703,88$ (taxes incluses) ou échange équivalent. Le montanttotal exigé avant le début de la période de location est de 5 214,37$ (taxes
mois. 0$ de dépôt de sécurité. Comptant 3 284,50 $ (taxes incluses) ou échange équivalent. Le montanttotal exigé avant le début de la période de location est de
ufs incluses. Frais d'inscription au Registre des droits personnelsetréels mobiliers inclus. 20 000 km par année, 15€ du km excédentaire.

Transport et préparation inplus. Sujet à l'approbation de crédit par GMAC. Photos à titre indicatif seulement. Pour plus d'information, voyez votre concessionnaire Subaru Repentigny. Offres valables jusqu'au 31 octobre 2007.

incluses). "**Pour le= Impreza 2.5i 4 portes 2008 (8F1BP) : paiements mensuels basés sur un bail de 24

 

Quelques points forts
e Système de traction intégrale
symétriqueà prise constante

* Moteur BOXER SUBARU

* 170 chevaux de puissance
Climatiseur avec système de

e Stéréo AM/FM avec lecteur

* Systéme de traction intégrale
symétrique à prise constante -

* Moteur SUBARU BOXER

* 170 chevaux de puissance
* Climatiseur avec système de

 
Pour en apprendre davantage sur la motoneige

et la Fédération, visitez le www.femq.qc.ca ou
composez le 514 252-3076. Pour obtenir une
carte des sentiers de la région de Lanaudière,
visitez le www.lanaudiere.ca ou composez le
1 800 363-2788. Bonne saison bien enneigée!
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2004 NISSAN SENTRA 1.8 S |,
tout équipé,

à automatique.
À quila chance?

12,995%. «
  

 

    

2007 MONTANA sve 2005 G5 2007 PONTIAC G6 2007 PONTIAC GRAND 2007MALIBU LT V6
Allongée 4 portes, Tout équipé, 40,000 km, PRIX Tout équipé,

43,000 km balance de garantie autoseoes alc, balance de garantie tout équipé, mags, balance de garantie

5 ans/160,000 km 53,000 km. 5 ans/160,000km balance de garantie 5 ans/160,000km" 5 ans/160,000km

__17 295°...

 

18 995%, , 10,498° + tx
 

   
2003 PONTIAC SUNFIRE 2003 TOYOTA COROLLA CE 2005 CADILLAC DEVILLE 2005 CHEVROLET 2005 HONDAcivic LX-G

Automatique,air climatisé, 89,989 km Cuir, toit, seulement OPTRALS 60,258 km,man.5 vit, toute

2 portes Automatique, air climatisé

39

960KIL_ tout équipée, automatique. équipée, toit ouvrant + mags

23,995$   

      

22,895°.« 10,885°.. 15,995s,,
aE Se 

     

   

 

2006 PONTIAC VIBE 2006 PONTIAC SOLSTICE 2006 BUICK RENDEZ-VOUS 2007 BUICK RENDEZ-VOUS 2007 BUICK RENDEZ-VOUS
Man.5 vit, Seulement 10,000 km, AWD (4X4) ___€X PLUS CX PLUS

tout équipée man. 5 vit., cuir, Tout équipé, seulement Seulement 38,000 km,tout équipé, mags, Seulement 33,000 km, tout équipé, mags,

toit ouvrant + mags.. toutes options possibles. : balance de garantie 5 ans/160,000km. balance de garantie 5 ans/160,000km, attache

Liquidation 22-4505 remorque,

fin de saison.

 

17,595%. «

 

 
 

7

21,5395%.«
— re - T ie = Ed

 
2006 PONTIAC G6 V6 2006 COBALT SS 2006 PONTIAC G6 V6 2006 PONTIAC G6 GTP | 2003

4300 km, tout équipé, Tout équipé, automatique, 36,800 km, Seulement 41,000 km, 2 set de mags, PONTIAC MONTANA
comme neu -

,

‘12005S feat ectouvrant,susped'options a équipé,

17,995. 17,9955. 15,4955, 21,995... 10,995
* Cette offre est valide pour un tempslimité à l’achat d'un véhicule d'occasion «OPTIMUM»uniquement chez Grenier Pontiac *La promotion ler versement dans 90 jours est applicable à l'obtention d'un prêt auto parl'entremise de Grenier Pontiac

Groupe.Automobile?

GRENIER(
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29,000 km #72084 57,000 km #72069
 

FORDEXPLORER LIMITED 2004
4X4 = 239"gg

59,000 km

95°

#72082

FORD EXPLORER E-BAUER 2003
4X4 17 995°

 

Le

91,000 km Tout équipé #72070

 
 

 
 

80,000 km #72064
 

FORD WINDSTAR LX 2003 9 995°
 

    
  

  

  

 

“a Joël Quevilion   -__ Président oT ; Vice-président
:esans = . Depuis 11 ans

1 vous _ : 2 mveec =.

 

  NF 

 

WwWwW.tforda.ca

 

ARI. services financiers.:
lh Is 2Depu 5ans

FORD ESCAPE ALT4m 2004

#72043 

 

FORD FREESTAR SE 2005 14 595°

 
  

lore Gaudette
Représentant
depuis 4 ans
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pernand st-amour

- Représentant

 

Énilippe Généreux
Représentant
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