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Avril: le mois de la maison neuve

v ous étes a la re-
cherche d'une nou-
velle maison? Faites un
coup de maitre: achetez
du neuf. Que vous ache-
tiez pour la premiere fois
ou non, l'achat d'une
maison est une aventure
excitante... mais aussi exi-
geante. |l n'est pas tou-
jours facile de décider ce
qu'il vous faut, ce que
vous voulez, et ensuite de
le trouver ou vous le vou-
lez, @ un prix qui vous
convient.

Puisque l'achat d'une
maison est probable-
ment l'une des deécisions
financieres les plus im-
portantes de votre vie, il
vaut la peine d'y consa-
crer le temps et les efforts
necessaires pour que
vous ayez ce qui se fait de
mieux sur le marche,
D'ou l'intéret d'acheter

ment sur, dont la valeur
augmente souvent avant
meme que vous n'y em-
meénagiez. Elle offre
beauteé, confort et écono-
mie, dans des tailles et
des styles expressement
congus pour répondre
aux divers besoins des fa-
milles d'aujourd’hui. Les
maisons neuves
construites par des pro-
fessionnels font appel
aux materiaux et aux
techniques de construc-
tion les plus perfec-
tionnés et sont equipées
d'appareils menagers
modernes et daménage-
ments pratiques. Elles of-
frent une efficacite éner-
geétique superieure de 40
a 50% a celle des mai-
sons construites il y a
seulement dix ans; et les
maisons R-2000 sont en-
core plus performantes.

sement, il est essentiel de
se renseigner et de bien
réflechir pour faire en
sorte que l'engagement
que vous prenez corres-
ponde effectivement a
vos attentes.

Quand on veut acheter
une maison, il faut s'infor-
mer et prendre de nom-
breuses décisions. Voici
quelques conseils a
suivre avant d'apposer
votre signature au bas
d'un contrat.

D'abord, sachez
combien vous pouvez
vous permettre

Si vous définissez une
gamme de prix, votre
choix s'en trouvera faci-
lité. Faites vos comptes
pour déterminer vos ac-
tifs et votre pouvoir d'a-
chat en fonction des de-
penses et des frais en

cause. Cela simplifiera
aussi vos transactions hy-
pothécaires.

Un truc rapide pour
calculer le prix d'achat
maximal que l'on peut se
permettre est de multi-
plier son revenu annuel
brut par 2,5. Vos paie-
ments d'hypotheque ne
devraient pas dépasser
25 a 30 pour cent de
votre revenu annuel total.
Beaucoup d'institutions
financieres offrent main-
tenant un service aratuit
pour vous aider a déter-
miner exactement
combien vous pouvez
vous permettre, avant de
commencer a «maga-
siner»,

Ensuite, définissez vos
besoins

Choisissez une région,
un quartier, un style et

une malson neuve,

Avant d'apposer votre si-

Un investissement qui
prend de la valeur

Une maison neuve
constitue un investisse-

gnature

maisons neuves, c

Dans le marche des

pour tout autre investis-

omme

Jacques Hupé
Arpenteur-Géometre

524, rue Marquis de Vaudreuil
Rimouski (Québec) GSN 1B3

Tel. : (418) 722.4542

une taille de maison qui
vOus conviennent a vous
et a votre famille, mainte-
nant et a l'avenir. Yous
devriez dresser un ta-
bleau de vos priorités, et
inscrire les eléements aux-
quels vous pourriez re-
noncer en échange
d’autres facteurs.

Suite
page C-11

En vigueur
Jusqu au
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dcoration

545, rue des Jonquilles Pointe-au-Pere enr.
jen arnere de CFER-TV)

Mme Carter, proprietaire

M. Michel Coté est le directeur général du chapitre
regional de 'APCHQ.

Photo Hugues Albert

MENUISERIE

g AMON LEPAGE

RENOVATION
RESIDENTIELLE,
COMMERCIALE,
INDUSTRIELLE

* Armoires de cuisine

« Fabrication de meubles
« Escaliers

+ Planchers de bois franc

SAINTE-BLANDINE
735-2254

73, ROUTE DES PIONNIERS

ESTIMATION GRATUITE

Demands

LES PLANS DE GARANTIE
DE LA FEDERATION
DE LA CONSTRUCTION DU QUEBEC

PLAN DE GARANTIE

1er étage

G1N 4K7

Maisons Travaux de
neuves rénovation
15% du contrat
1 Acomptes protégés J !
ples proteg usqu'a 30 000 $ (max. 25 000 §)
2 Réparation des
défauts cachés 1an 1an
3 Réparation des ;
défauts majeurs ans J ans
4 Exécution des
travaux inachevés 100% 100%
5 Transfert de garantie Oui Oui
6 Reglement de litige :
impartial et rapide Garantie Garantie

"

de votre entrepreneur qu'il soit

membre des plans de garantie de
la Fédération de la construction

du Québec et

que votre maison ou vos travaux
de rénovation soient garantis par

la Fédération de la construction
du Québec.

1279, boul. Charest ouest
Québec (Québec)

Tél.: (418) 687-1992
Fax: (418) 688-3220

f?our de plus amples informations, n’hésitez pas
a communiquer avec nous.

464, boul. St-Germain ouest
Rimouski (Québec)

G5L 3P1

Tél.: (418) 724-4044

Fax: (418) 724-0673

La Federation de la construction du Québec notre force provinciale.
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Fred Lamontagne Inc., 21 ans aprés

Ses 24 serres fournissent une production
impressionnante

Q'ljand il a mis son en-
eprise sur pied, en
1968, Fred Lamontagne
n'exploitait qu'une petite
serre de 300 pieds carrés.
Et il n'etait alors pas tres
difficile a repérer.

Aujourd’hui si vous le
cherchez, on vous dira
qu'il est quelque part,
dans une serre. Mais il en
exploite 24. Est-il besoin
d'ajouter que c'est
comme chercher une ai-
guille dans une botte de
foin... Alors si vous devez
le rencontrer, fixez avec
lui un endroit précis, a
une heure précise, sinon
vous risquez de vous
payer une véritable expé-
dition a travers tous ces
batiments jumeaux
érigés sur son vaste
complexe de 80000
pieds carrés.

Fred Lamontagne Inc
est le plus gros produc-
teur floricole de tout I'Est
du Québec. Son marché
s'étend a la Céte-Nord,

au baguenay Lac St-
Jean et méme a la région
de Queébec,

Fleurs annuelles et vi-
vaces

Chez Fred Lamon-
tagne Inc, il est possible
de trouver 50 grandes
sortes de fleurs annuelles
soit plus de 400 variétés
(couleurs). Il produit
100 000 caissettes an-
nuellement.

Il produira par contre
5000 caissettes de vi-
caces en 1989 et en
achetera 8000 autres
dans les grandes noms
tels que sedum, pivoine,
coeur saignant, chry-
santheme, thym, etc.

Fred Lamontagne Inc
a quatre camions sur la
route. En saison, quand
le centre de jardinage est
ouvert, c'est-a-dire du-
rant les mois de mai et
juin, il dispose d'un per-
sonnel de 28 personnes.
La saison d'opérations

France Cayer, Francis Proulx et Claude Lamontagne

composent'équipe de production chez Fred Lamon-

tagne Inc.

Photo Hugues A]bert

LE

chez Fred Lamontagne
dure quatre mois. Elle
s'étend du 15 marsau 15
juillet.

Horticulture

L'activité étant centrée
principalement sur la
production floricole, la
peépiniere et le centre de
jardinage sont consi-
dérés comme un
complément. On y fait la
vente d'engrais, d'insecti-
cides pour fleurs, arbres
et plantes d'intérieur.

Onyoffrede 100a 125
essences d'arbres en pot
et arbustes. Seulement
dans le rosier, Fred La-
montagne Inc posséde
un éventail de 69 variétés.

Jusqu’'a 1987, la
gamme de services
comprenait le terrasse-
ment, la tonte de gazon,
la pose de blocs auto-
bloquants, la plantation
d'arbres et de fleurs vi-
vaces et quelques autres
travaux d'extérieur. Ce
secteur de I'entreprise a
depuis été cédé a son
frere Gérard qui exploite
maintenant |'entreprise
«Les aménagements La-
montagne».

Fred Lamontagne Inc
ne fait plus que la vente
au comptoir, au détail et
au gros. La meilleure pe-
riode de vente est celle
comprise entre la Féte
des meres et la St-Jean.

Sept jours par semaine...
Fred Lamontagne tra-
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@ Salle de montre avec plus
de 35 modeles d’armoires
de cuisine et de salle
de bain

miralis
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180, Léonidas, Rimouski 723-6685

Ouvert les jeudis et vendredis soirs ainsi que le samedi

———

vaille tant qu'il en oublie
d'enlever sa tuque. Le
sympathique floriculteur
jouit d'une tres grande

notoriete dans sa specia-
lite. Mais que de labeur!
«Je travaille septjours par
semaine, de Bh0O le ma-

- din-a 9h00 le soir..L.e sa-

medi et dimanche, je fais
des journeées un peu
moins longues. Dans le
temps des fleurs, il te faut
oublier les loisirs...»

Pourquoi vient-on chez
Fred Lamontagne?
Quand le temps de jar-
diner ou de planter arbres
et arbustes arrive, il y a
affluence chez Fred. Ony

achele beaucoup ‘mais

on y apprend aussi beau-
coup. Fred Lamontagne,
c'est I'encyclopédie de la
fleur et de I'horticulture
C'est un conseiller hors-
pair
Fred Lamontagne Inc
vu par Fred Lamontagne:
«Fred Lamontagne, ce
nest plus Fred, c'est |'é-
quipe...»
Hugues Albert

«
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Combien vaut une propriété?

Y acquisition d'une
propriete repre-
sente une transaction fi-
nanciere importante
comme on en fait peu
dans la vie. Au moment
d'effectuer un tel investis-
sement, il importe de
vous assurer que la pro-
priété qui vous intéresse
vaut bel et bien le prix
qu'on en demande.

Selon le dépliant fourni
par le Trust Général, plu-
sieurs facteurs influen-
cent le prix d'une pro-
prieté, Que l'on pense a
sa localisation, son état,
I'offre et lademande dans
le quartier, les acces-
soires inclus dans le prix
de vente et ceux qui en
sont exclus, la date d'oc-
cupation et de signature
de l'acte de vente, une of-
fre conditionnelle a la
vente d'une autre pro-
priété dans un délai de-
terminé ainsi que le
mode de paiement et de
financement.

Il arrive que le proprie-
taire trouve avantageux
de réduire son prix afin
d'obtenir des conditions
de vente spécifiques. Ces
memes conditions peu-
ventsouvent étre a l'avan-
tage de l'acheteur.
L'offre d'achat

L'offre d'achat énu-
mere les clauses et les
conditions sur lesquelles

l'acheteur et le vendeur
se sont entendus. A ce
titre, elle constitue un
contrat qui lie legalement
les parties puisque le no-
taire rédige l'acte de
vente en fonction des
clauses et des conditions
comprises dans l'offre
d'achat.

L'offre d'achat doit
comprendre le nom et
I'adresse des parties
contractantes, l'adresse
légale de la propriété a
vendre ainsi que la super-
ficie du terrain, le prix de
la propriété et le mode de
paiement, les conditions
du prét hypothécaire (s'il
y a lieu), la date de signa-
ture de l'acte de vente
ainsi que le nom du no-
taire qui le redigera, la
date d'occupation de la
propriété, la date des
ajustements concernant
la portion des taxes muni-
cipales et scolaires, le
contenu du réservoir
d'huile, etc.

On doit également y in-
clure les titres que doit
fournir le vendeur, les
frais a la charge du ven-
deur et de l'acheteur,
les articles inclus dans le
prix de vente, ceux qui en
sont exclus ainsi que
ceux faisant I'objet d'un
contrat de location. Doi-
vent egalement y paraitre
toute condition spéciale,

e Service de

rédigée clairement, de
maniere a éviter toute
confusion, un deélai d'ac-
ceptation et une clause
préevoyant les cas de re-
mise du dépot a l'ache-
teur de méme que toutes
les signatures requises
par la loi.

Le dépot

Légalement, le dépot
n'est pas obligatoire. Il est
simplement de coutume
chez nous que |'acheteur
verse un depot afin de de-
montrer au propriétaire
sa bonne foi et sa crédibi-
lité financiere.

L'acheteur remet
donc, avec |'offre d'achat,
un cheque établi a I'ordre
du «Courtier inscripteur
en fidéicommis». Sur ac-
ceptation de l'offre, ce
montant est déposé en fi-
déicommis et imputé au
prix d'achat a la signature

de |'acte de vente. Dans
certaines circonstances,
le depot est remis a l'a-
cheteur:

- immédiatement, si I'of-
fre est refusee

- sur simple demande,
lorsque l'offre est condi-
tionnelle a |'obtention
d'un prét hypothécaire
que l'acheteur n'a pu ob-
tenir (pourvu qu'il se soit
conformé aux conditions
de demande stipulées
dans |'offre d'achat)

- avec l'accord écrit du
vendeur et de |'acheteur
lorsque, pour toute autre
raison, la transaction n'a
pas lieu. A défaut d'en-
tente entre l'acheteur et le
vendeur, le fiduciaire ne
peut disposer du mon-
tant sans un ordre de la
Cour.

L'obtention d'un prét hy-
pothécaire

Dans l'offre d'achat, il
est normalement stipulé
que |'acheteur dispose de
304a 60 jours pour obtenir
le prét hypothécaire dont
il a besoin. Voici la
marche a suivre pour ob-
tenir ce financement.

La premiére démarche
consiste a choisir un pre-
teur. Pour arréter votre
choix, vérifiez les taux
d'intérét exigés par les
différentes institutions,
mais renseignez-vous
également sur la qualité

Service de pose

et la rapidité du service a
la clientele et sur la dispo-
nibilité des conseillers.
Un conseiller profession-
nel qui prend le temps
d'etudier votre situation
peut vous faire économi-
ser beaucoup d'argent.

Avec votre demande
de prét, vous devez
fournir:

sionnel visite la propriété
et rédige son rapport. Le
prét peut s'élever a 75%
ou 90% de cette évalua-
tion ou du prix d'achat si
celui-ci est moindre.

Le préteur émet en-
suite une lettre d'engage-
ment que le client signe.
Cette lettre est envoyée
au notaire pour la prépa-

ration de l'acte de pret.
Une fois l'acte de prét
signé et enregistre, un
cheque couvrant le mon-
tant du prét hypothécaire
est émis a |'ordre du no-
taire et de I'emprunteur. |l
est maintenant possible
de procéder a la signa-
ture de |'acte de vente.
Pierre Morissette

- une confirmation sala-
riale écrite de votre em-
ployeur

- le nom et l'adresse de
'institution financiere
avec laquelle vous faites
affaire ainsi que votre nu-
méro de compte

- votre numéro d'assu-
rance sociale

=) Sﬁw‘_udm
Reser Deajardin

INSTALLATION COMMERCIALE,
INDUSTRIELLE. RESIDENTIELLE.
442, Boul. St-Germain Ouest

Rimouski, QC G5L 3P1

Tél. Bureau: 723-1717
Fax: 723-1750

, &

- un bilan personnel a
I'aide du formulaire
fourni.

Un évaluateur profes-

ARCHITECTES

GAGNON GUY. LETELLIER ROSS

Lénergie dans l'architecture,
un nouvel art
de vivre et de batir...

décoration
e Choix de couleur
Tentures
Stores

«PROFESSIONNELLE»
de tout recouvrement
de plancher

Papier peinld' I Prélart
@ Recouvrement de so
Prélart Armstrong

Tuile
Tapis

(garantie de 5 ans)
Tapis résidentiel et

Carpette commercial
Céramique : : A
e Service de pose Tuiles de céramique
et de vinyle

Bois franc

NOUVEAU

- Accessoires de salle de bain
- Rideaux de douche
- Tapis

91 St-Germain Ouest
Rimouski Tel.: 723-3380

Claude Garneau, propriétaire

Un centre complet de décoration pour...

Architecture générale

Réfection, recyclage et restauration d’édifice

nt»uln. ‘hl’l\ﬂ.i.!!.
! sfenume pes Mool

Aménagement intérieur

Architecture solaire

°
@
#
® Architecture du paysage
»
®

Etude des batiments existants en économie d’é-

nergie

® Estimation et contréle des cofits.

491, Mgr Courchesne, Rimouski (Québec) G3L 5N9

(418) 722-7655

LE SPECIALISTE EN
STRUCTURE DE TOIT
A VOTRE SERVICE
DEPUIS PLUS
DE 17 ANS

sy LES CHEVRONS DU BAS ST-LAURENT INC. <«

ESTIMATION GRATUITE
ROBERT COULOMBE
TEL.: (418) 723-7454

349 RUE DE LA CARRIERE, RIMOUSKI, QUEBEC
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Vente ou achat d’'une maison

Les étapes a franchir

v endre une propriété
requiert une bonne
planification. Ainsi, le
Trust Général vient de
publier un document
d'information tragant les
grandes lignes ayant trait
a l'achat ou a la vente
d'une propriété résiden-
tielle ou a revenus.

C'esten orchestrant ra-
tionnellement vos efforts
que vous obtiendrez un
juste prix pour votre pro-
priété, Dans ce but, il faut
notamment: soigner I'ap-
parence de votre pro-
priete, a l'intérieur
comme a |'extérieur (in-
cluant le terrain), s'assu-
rer que le prix demandé
est compétitif par rapport
au marché, orchestrer un
programme de mise en
marché efficace capable
d’atteindre un bon bassin
d'acheteurs potentiels,
prévoir un horaire
commode pour les vi-
sites, vérifier les capacités
financieres de I'acheteur,
étudier les implications
de la vente concernant
votre hypothéque ac-
tuelle, rédiger conscien-
cieusement les clauses
de I'offre d'achat et réunir
les documents néces-
saires pour I'acte de vente
notarie.

L'achat

L'achat d'une propriété
constitue un investisse-
ment de taille et son en-
tretien entraine aussi des
frais. Avant d'arréter votre
choix, il importe donc de
bien mesurer d'une part
vos ressources, d'autre
part vos besoins. Vous
devez notamment déter-

miner: le quartier qui
vous plait davantage, le
type d'habitation qui ré-
pond le mieux a vos be-
soins, I'aménagement in-
terieur correspondant
aux besoins de votre fa-
mille, la mise de fonds ini-
tiale dont vous disposez,
les couts mensuels (hy-
potheque, chauffage,
taxes) que vous devez dé-
frayer et tous les frais in-
hérents a l'achat de la
propriété.

L'achat d'une propriété
requiert en outre une

bonne planification. Ain-
si, vous devez prévoir le
temps nécessaire pour vi-
siter un certain nombre
de propriétes disponibles
correspondant a vos be-
soins (vous pourrez ainsi
comparer la valeur rela-
tive des propriétés sur le
marché). On doit s'assu-
rer de larédaction et de la
negociation d'une offre
d'achat qui protege plei-
nement vos droits et pre-
voir le mode de finance-
ment et la demande d'un
prét hypothécaire ainsi
que le choix d'un notaire.

La visite

Avant de visiter une
propriéeté, vérifiez la fiche
d'inscription pour vous
assurer qu'elle corres-
pond avos besoins et que
son prix cadre avec votre
budget.

Lors de la visite, il est
important de bien exami-
ner |'état de la propriété et
de déterminer les répara-
tions qui pourraient s'a-
verer necessaires. Dans
le cas d'une propriété tres
agee, il est prudent d'ob-
tenir d'un consultant en
construction une évalua-
tion des reparations qui
s'imposent. Vous pourrez
ainsi tenir compte du

Construction résidentiell_e et rénovations

Voici une de nos
REALISATIONS

3 POUFI TOUS VOS BESOIN EN consrnucnou

RESIDENTIELLE

 CONSTRUCTIONS NEUVES
- OURENOVATIONS

Aussi vente de terrains sur sites recherchés
Sacré-Coeur: rue des Saules
St-Pie X: rue de Normandie ;
Pointe-au-Pére: rue Empress et des Epinettes

plans

Choix de plans
gratuitement a
votre disposition
ou selon vos

A VENDRE .
Jumalé .en construction
~_surlarue

.//,. s

Sylvain Castonguay

o’

L’assurance d’un travail professionnel

CONSTRUCTION
SYLVAIN CASTONGUAY

366 de I'Empress
Pointe-au-Pére
Tél.: 724-3095

cout de ces reparations si
vous decidez de signer
une offre d'achat.

Dans votre apprécia-
tion de la proprieté, vous

elements suivants: |'état
du toit, des corniches et
du revetement exterieur;
la plomberie et le sys-
teme electrique (dont le

I'efficacite du chauffage;
les fenetres et l'isolation;
I'état des murs et des
planchers; les espaces de
rangement; le sous-sol:

ment et lameénagement
paysager; l'ensoleille
ment de la propriéte; la
proximité des services
publics.

Construction résidentielle et rénovations

devez accorder une at-
tention particuliere aux

nombre de prises de cou-
rant par piece); le cout et

traces d'humidite, fis-

sures, etc.; le terrasse- Pierre Morissette

- AUX VISITEURS -

dimanche le 16 avril 1989 de 13h30 a 15h30

pour cette semaine

Un bon achat ne signifie
pas nécessairement une
maison achetée a rabais.
Un bon achat est une mai-
son située dans un secteur
qui vous convient, compre-
nant un nombre de pieces
répondant a vos besoins,
une maison qui n'a pas be-
soin de réparations a cours
terme, a vendre a bon prix
et qui vous plait.

Condo situé au
460 Ernest-Lapointe

1233 Route Bel-Air,

Maison ancestrale remise
en trés bonne condition.

Chacune des trois maisons
que nous vous suggerons
est particuliére et
convient a
acheteurs différents.

siluea sur un t
lu centre-ville. Vue suj

mpagne el sur |;

trois

Sur rendez-vous,

il est possible de
visiter ces maisons
dés maintenant

Maison moderne construite
en 1988, située dans un
quartier neuf a Ste-Blandine

Jean-Marie Boulanger
Ginette Boucher
Marcel Raboin

724-4116

& = Le maitre courtier
GENERAL

2 rue St-Germain Est =

6861 |1AR || Ipiew o
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Conseils de Marcel Dionne Paysagiste

Le ménage du terrain et la taille
des arbres

ui dit printemps dit

ménage du terrain et
taille des arbres. C'est la
principale recommanda-
tion émise par Mme Mar-
tine Dionne de Marcel
Dionne Paysagiste en
cette période de dégel et
de fonte des neiges.

Pour s'assurer d'avoir
une pelouse en excel-
lente santé et des arbres
au beau feuillage et au
«look» agreéable, il est es-
sentiel de respecter une
marche a suivre tres
stricte.

La pelouse

D’abord, il est recom-
mandé de rateler vigou-
reusement le gazon afin
d'enlever la végétation
morte. On peut égale-
ment déchaumer en ins-
tallant des couteaux de-
chaumeurs sur la ton-
deuse. Il est possible de
louer ce type d'instru-
ments dans des centres
prevus a cet effet.

Pour un jeune gazon,
on doit utiliser un rateau
seulement. Pour un ga-
zon vieux de trois a cinq

ans, on doit rateler et dé-

chaumer. Pour un gazon
plus vieux encore, il est
recommandé d'utiliser
un aérateur a gazon qui
extrait du sol des bou-
chons de terre et permet
ainsi au gazon de mieux
respirer.

Pour obtenir une belle
pelouse, il est préférable
de fertiliser le gazon trois
fois par année, soit au
printemps, a la mi-juin et
a l'automne.

La taille des arbres

La taille des arbres
feuillus se fait tét le prin-
temps; avant le débourre-
ment des bourgeons.
Dans le cas des arbres
quiont beaucoup de séve
(bouleaux, érables), on
les taillera plutot a I'au-
tomne apres la chute des
feuilles.

La taille des arbres frui-
tiers se fait également tot
le printemps. On doit tail-
ler au-dessus du bbur-
geon en allant vers |'exté-
rieur. |l faut enlever
completement les nou-
velles branches qui pous-

AN

Jean-Yves Asselin, a g
Claude Vésina, a g
Lucie Chares, a g

JEAN-YVES ASSELIN
ARPENTEUR-GEOMETRE

Rimouski: 302 St-Germain Est
(418) 724-7447

Mont-Joli: 1555, boul. Jacques-Cartier
Suite 203 - (418) 775-3327

5ent vers Jmteneur du
plan.

Le printemps est éga-
lement le moment pro-
pice pour tailler les haies
afin de les renforcir.

Pour les coniféres, la
taille a pour but d'obtenir
un feuillage plus dense
tout en gardant la forme
naturelle. Il suffit de tailler
une partie de la nouvelle
pousse a la fin juin.

La fertilisation

Tous les engrais ven-
dus possédent une
combinaison de trois
chiffres. Le premier chif-
fre concerne |'azote qui
favorise le développe-
ment du feuillage et aide
averdir, le deuxieme defi-
nitle phospore qui sert au
développement du sys-
teme racinaire et floral
tandis que le troisieme a
trait au potassium qui
ameliore la résistance
aux maladies et au froid.

Il estimportant de ferti-
liser tous les végétaux,
qu'ils soient jeunes ou
vieux. |l existe des for-
mules d'engrais spéciale-
ment congus pour cha-
que type de végétaux. On
note des engrais granu-
laires, liquides, solubles
et organiques.
Fertilisation des arbres

Les arbres se divisent
en cing categories: feuil-
lus, fruitiers, arbustes dé-
coratifs, coniferes et
haies.

Les fertilisants doivent
etre choisis en fonction
des catégories. La

methode recommandée

consiste a enfouir dans le
sol un engrais granulaire
araison d'un kilo par cen-
timetre de tronc. On doit
pratiquer une série de
trous d'environ un a deux
pieds de profondeur, se-
lon la grosseur de |'arbre
et ce, a la circonférence
de l'arbre. Un deuxieme
série de trous est néces-
saire a deux pieds du
tronc,

llexiste maintenant des
batonnets d'engrais, spé-
cifiques a chaque catégo-
rie, qu'il suffit d'enfouir
dans le sol.

Seuls les coniféres
peuvent étre fertilisés par
le feuillage. Il est préfé-
rable d'utiliser un engrais
soluble «30-10-10» et va-
poriser genéreusement
sur le feuillage.

Les vivaces
Selon Martine Dionne,
il serait préférable d'éta-
blir un plan détaillé des
espaces accordés aux vi-
vaces. «ll est primordial
de s'informer de la locali-
sation disponible, de la vi-
tesse de la croissance et
de |'espace vitale néces-
saire a |'epanouissement
des vivaces, souligne
Mme Dionne. Ce genre
de fleurs grandit énormé-
ment en un court laps de
temps. Mais, c'est avant
tout une question de
gout. D'aopres moi, il ne
sert a rien d'en mettre
trop. Mais, il faut que ce
soit plaisant a |'oeil.»
Pierre Morissette

PORTES EXTERIEURES
DE BOIS ET D'ACIER

NOUS EFFECTUONS
LA POSE, COUPE
ET POLISSAGE

DEPOSITAIRE 2

'm-(eﬁ
S-==I. PRO

DU VERRE ET MIROIR.

2

RS PLEIN AR

DEPOSITAIRE DES

PORTES ET FENETRES

‘ DONRK
FLAMRNND
INC.

SI"CIII.IT‘:

+ Portes et fenétres
résidentielles

et commerciales

+ Vitres et miroirs

de tous genres

+ Vitres 'ﬁr‘m

+ Plexiglass

+ Porte patio 2 plus 2
verre garanti a vie

+ Moustiquaires

* Aluminium

+ Portes miroir

+ Solarium en vitre

VELUX

FENETRES DE TOIT
ET PUITS DE LUMIERE

S

PORTE D ACIER

«Stanley» - 34"
recouverte d'aluminium
Modéle B-03

298"

SCIE A ONGLET 10’

«Jepson»
Modele 92105

269°

de réduction sur
tous nos luminaires en magasin

etiquetés a prix réqulier

VITRERIE MONT-JOLI INC.

M. et Mme Donald Brisson, propriétaires ;
1665, boul. Jacques-Cartier, Mont-Joli

BBQ
«SHEPHERD »

40,000 BTU,
modele 1210
Réservoir
non inclus

199%\=

10"

9

d’escompte

sur nos portes miroir

«Colonial Elégance»
sur cummande

775-2929

. CENTRE DE RENOVATION
Plaza Arthur-Buies, 411 Sirois, Rimouski, 723-0141




L’APCHQ et ses ramifications

L’ Association pro-

vinciale des
constructeurs d'habita-
tions du Québec
(APCHQ) est le regroupe-
ment d'entrepreneurs en
construction et rénova-
tion domiciliaires le plus
important dans la pro-
vince. C'est un orga-
nisme sans but lucratif
fondé en 1962 qui re-
groupe environ 6 000 en-
treprises reliées au sec-
teur de la construction et
de la rénovation résiden-
tielles.

D'autres associations
lui sont affiliées comme
la Fédération provinciale
du batiment et de I'habi-
tation du Québec, la So-
ciété québécoise des ma-
nufacturiers d'habitations
et 'Association des pui-
satiers du Québec, ce qui
porte son membership a
plus de 9 000 entreprises.
Au total, les membres de
'APCHQ realisent 90%
de tous les travaux de
construction et de réno-
vation domiciliaires au
Québec.

Le siege social de

I'tf\PCHQ est situé a Ville
d‘Anjou, Une centaine
d'employés y travaillent,
On y offre plusieurs ser-
vices tels que des ser-
vices juridique, de re-
cherche, de formation, de
ressources techniques,
etc.

Par ailleurs, pour les
consommateurs qui dé-
sirent s'acheter une habi-
tation neuve ou faire ef-
fectuer une rénovation,
I'APCHQ a créé deux pro-
grammes de garantie
pour assurer des travaux
de qualité aux consom-
mateurs. |l s'agit de la Ga-
rantie des maisons
neuves et la Garantie ré-
novation. Ces deux ga-
ranties couvrent globale-
ment les travaux de
construction d'une mai-
son neuve et de rénova-
tion en ce qui a trait aux
acomptes versés, au pa-
rachevement des travaux,
aux défauts cachés et aux
vices majeurs. Les garan-
ties offrent également un
service de conciliation et
elles sont transférables
lors de la revente de la

.£U.C{9£’L Camon M.O.A.Q.

A R C H 1

RIMOUSKI, QUE.
GS5L éMI1

Téléphone :

TS E CEOT B

353 RUE LAVAL SUD,

(418) 723-6913

China White
Super blanc
Monocouche

Semi-lustré - 01-404

2

China White
Email
Mat & I'alkyde

=201

: 01-20
ii “ S?hnes

CROWN
PROMOTIONNEL
31-150
Latex
semi-lustré

14°

le 4 litres

88

le 4 litres

maison.

Enfin I'APCH@ ac-
corde aussi une grande
importance a l'informa-
tion du public sur le do-
maine de [|'habitation.
Des dépliants et bro-
chures ont dailleurs été
produits a cet effet. De
plus, quatre bandes vidéo
portant sur I'APCHQ, la
Garantie des maisons
neuves de I'APCHQ, la
Garantie rénovation de
I'APCHQ et les étapes de
construction d'une mai-
son ont été réalisées.
L'APCHQ tient par ail-
leurs des expositions pu-
bliques sur I'habitation
chaque année dans le
cadre des «Expo habi-
tat». On y présente les
dernieres nouveautés en
ce qui a trait aux maté-
riaux et aux techniques
de construction et de ré-
novation d’habitations.
14 bureaux régionaux

L'Association provin-
ciale des constructeurs
d'habitations du Québec
Inc regroupe 14 bureaux
régionaux: a Val d'Or
pour I'Abitibi-
Témiscamingue; Thet-
ford-Mines pour I'A-
miante et la Beauce, Vic-
toriaville pour les Bois-
Francs; Drummondbville
pour le Centre du Que-
bec; Sherbrooke pour
I'Estrie; Drummondville
pour Granby (Estrie); Jo-
liette pour Joliette-
Lanaudiére; Trois-
Rivieres pour la Mauricie;
Montréal pour Montréal-

China White
Velouté
Au latex
01-501

88

|g 4 litres

China White
Semi-lustre
Latex
01-100

2 88
Ie 4 litres

Plusieurs autres spéciaux en magasin

Jean-Guy Lessard
Consaeiller en peinture

UN SERVICE PERSONNALISE...

PEINTURES
LESSARD «ue.

266, RUE SAINT-GERMAIN EST

RIMOUSKI GSL 1B4
 723-2553

Metropolitain; Gatineau
pour I'Outaouais; Ste-
Foy pour Québec; Chi-
coutimi-Nord pour le Sa-
guenay/Lac St-Jean/
Cote-Nord; Valleyfield
pour le Sud-Ouest du
Québec: et enfin Ri-
mouski, au 143 St-
Barnabé, G51 3E5, 722-
6622 ou (Fax)725-4362,
pour I'Est du Québec.

Le président régional
de APCHQ est M. Paul
Morneau, de Rimouski.
Les premier, deuxiéme et
troisieme vice-présidents
sont MM. Frangois Rioux
(Matane), Denis Perreault
et Andre Jutras (Ri-
mouski). Le trésorier est
M. André Goudreau, de
Rimouski. Les directeurs
sont MM, Sylvain Caston-
guay, de Pointe-au-Pére,
Réjean Boulanger, de St-
Fabien, Réjean Beaulieu,
de Rimouski, Yvan Blan-
chet, de Rimouski, Daniel
Beaulieu, de Rimouski,
Jacques Marcil, de Ri-
mouski, et André Lauzon,
de Rimouski.

Le président ex-officio

est M. Gonzague Dra-
peau, de Rimouski, et le
directeur general, M. Mi-
chel Cote, de Rimouski
également.

Parmi les membres de
I'APCHQ, on retrouve des
entrepreneurs generaux

et specialises tels que
plombiers et électriciens,
fournisseurs et membres
associés travaillant dans

les secteurs juridique, fis-

cal, de l'assurance et de
l'information.
Hugues Albert

- Vol par effraction

- Détection de fumée et
chaleur

- Protection de la per-
sonne

24 HEURES

sse))) )
- PROTEGE LES VOTRES

- Eclairage d'urgence
(distributeur Lumacell)

- Urgence médicale

- Supervision de tempé-

rature

CONSULTE LES SPECIALISTES
SURVEILLANCE DE CENTRALE

NOUS SERONS PRESENTS A
L’EXPO-HABITAT

-

LES ALARMES SSE
Estimation gratuite 722-6646

Clest I'événement

de I'année ot il est de
courte durée. Ce sont
les soldes de lapis auto-
risés par Burlington et ils
ont lieu maintenant. Un cholix

o gamne b dospr ofrs
Wm "an mmmpﬂ

RESISTACHE

Cl PAR DU PONT

'[Beouneu PACOR

346, LEONIDAS, RIMOUSKI — TEL. 723.9487

A ne pas
manquer!
douzaines de
colons, nen que des
tapis facties & entrelenir,
traités contre les taches el

I'dlectnicité stabque. A cos prx, iis
wont
Venez vite laire volre choix

partir comme des ;‘,Trl: pains
vous les
économies et la confort!

inlergec of
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Dans la région: il y a encore des lo

elon les résultats de

I'enquéte sur les lo-
gements inoccupes, me-
nee par la Société cana-
dienne d'hypotheques et
de logement (SCHL), bu-
reau regional de Ri-
mouski, au cours des
deux premiéres se-
maines doctobre 988,
le taux d'inoccupation,
dans les immeubles loca-

tifs du Bas Saint-Laurent
(l de la (jm.[n sie, esl de
7.8%. Cest une hausse

de pres de un pour cent,
par rapport au 6.9% d'a-
vril 1988, Toutefois, il s'a-

analyste du marché de la
SCHL a Rimouski, M.
Léopold Saint-Pierre,
mentionne que ces don-
nées vont etre comple-
tées, par des statistiques
plus récentes, qui seront
dévoilées au cours du
mois de mai. Mais, la si-
tuation semble encore
tres «particuliere», dans
le Bas Saint-Laurent et la
Gaspésie, comme a Ri-
mouski, ou les chiffres
sont parfois tres surpre-
nants.

Les petites unites sont
les plus touchees

marcheé, comparative-
ment a 942, en octobre
1987. Par ailleurs, les taux
d'inoccupation dans les
logements locatifs de
quatre quatre unités et
plus, pour la province de
Québec, sont demeurés
stables (d'octobre 87 a
octobre 88). A 4.3%.

Plus particulierement,
ce sont les petites unités
de logements qui souf-
frent du plus haut taux de
vacance.

Pour les types d'es-
paces locatifs, les don-
nees s etablissent selon
les chiffres illustrés dans
le tableau 1.
Mouvement vers la pro-
priete

Cette situation est tri-

git d'une baisse de 025 Selon les donnees
%, par rappont a octobre  d'octobre 1988, on re-
1987 (calculée sur une  trouve, en valaur absolue,
base annuelle) 932 unites de logements
Le chef evaluateur et  disponibles sur le
TABLEAU 1
STUDIO 1CC. 2C.C. 3
OCT. 1988: 143% 7.6% 7.0% 9.
OCT, 1987: 119% 8.8% 1.8% 4.

.C. 4C.C. TOTAL
Ta BTG 7.8%
% 09% 8.05%

VISITEZ NOTRE SALLE DE MONTRE
AU 261, AVENUE DE LA CATHEDFIALE

| BEAUSEIONR

/e eocjor afyamc//l'a-c__

RIMOUSKI

MONT-JOLI + AMQUI

Rock Lasalle
Eric Lavoie

776-5205
723-5256

OUVERT TOUS LES JOURS DE9h A 17 h
JEUDI ET VENDREDI SOIR
ATELIER: 328, MONTEE SAINTE-ODILE

Le mardi 11 avril 1989

Le Rimouskois

C-8

Nous
aurons

un kiosque au
Carrefour Rimouski
(Salon Horticulture)
les 21-22-23 avril
avec un représentant
de la compagnie CIL
pour répondre a
toutes vos questions.

356 Chemin 08

Venez choisir votre
FONTAINE
DECORATIVE

Aussi service de pergage
de trou avec une tariere,

butaire, en grande partie,
au fort mouvement vers
I'accession a la propriété
unifamiliale. Ensuite, les
hauts niveaux de mises
en chantier, tant de mai-
sons unifamiliales que
multifamiliales, constatés
dans la plupart des
grands centres de notre
region, constituent un
autre éléement qui favo-
rise et soutient cette inoc-
cupation d'espaces loca-
tifs, dans le Bas Saint-
Laurent et la Gaspésie,
tout aprticulierement.

Selon la SCHL, au dé-
voilement de ces chiffres,
en octobre 1988, cette si-
tuation devait perdurer
«encore pour au moins
une tres grande partie de
la prochaine année. Nous
projetons donc un taux
d'inoccupation légere-
ment au-dessus des 7%,
dans le parc résidentiel
locatif, pour I'ensemble
du territoire du Bas Saint-
Laurent et de la Gaspésie,
au printemps 1989, di-
sait-on alors.

C'est ainsi que les don-
nees, pour certaines villes
de la region, sont assez
éloquentes sur le sujet.
Voir le tableau II.

Sur le territoire desser-
vi par le bureau régional
de la SCHL, ¢'est toujours
dans la Baie-des-
Chaleurs, (secteur Bona-
venture, Carleton et Ma-
ria), ou l'on retrouve les
plus faibles taux d'inoc-
cupation (moins de 1%
— ce qui est tres faible). A
l'opposé, c'est dans la ré-
gion de Grande-Riviére et
de Chandler qu’on identi-
fie les plus hauts taux glo-
baux d'inoccupation,
avec 10.8%. La région du
Témiscouata suit de prés,
avec 9.2%. Grande-
Riviere connait le plus
haut taux de vacances,
dans le meme territoire,
avec 17.2%. Un sommet
jamais atteint, dans tous
les relevés des taux d'i-
noccupation effectués
par la SCHL. Il s’agit tou-
jours de données pour
octobre 1988, faut-il le
preciser de nouveau.

A Rimouski

Dans la ville de Ri-
mouski (Tableau Ill), sur
une base annuelle, le taux
de vacances est haussé
de pres de 9%, se situant
a 8.7%; des sommets ja-

mini-loader et

mini-excavalrice

mais atteints pour cette
ville. Les logements de
catégorie studios mis a
part, les inoccupations
sont massives, dans tous
les autres types de loge-
ments. Les petites et
grandes structures accu-

CONSTRUCTION JPR

sent moins d'inoccupa-
tion.

Selon la SCHL, cette si-
tuation était facilement
prévisible puisque, dés
l'automne 1987, on avait
constaté une forte pous-
sée des mises en chan-

(1985) INC

ENTREPRENEURS GENERAUX

106 EST. ST-GERMAIN. SUITE 101
RIMOUSKI QUE. G5L1AB

(418) 724-4650

Ce joli cottage de
2 chambres a coucher avec
garage, actuellement en montre sur la rue des
Coniferes, a une superficie de 1000 pieds
carrés. Ce modele est disponible pour moins de
78,000$ incluant I'aménagement du terrain et
les couvre-planchers.
Plus de 12 autres modéeles ainsi que 40 emplace-
ments sont également disponibles a la Cité de

tier, dans le secteur multi-
familial, pour une hausse
de plus de 40%, dans la
nouvelle construction
des édifices a revenus. En
octobre 1988, la de-

mande en logements
etait en déséquilibre,




gements dis

~

ponibles

TABLEAU 1
Taux d'inoccupation - Immeubles jocatifs
de trois unités et plus (%)
Région Bas Saint-Laurent/Gaspésie
OCTOBRE 1987 - OCTOBRE-1988
Centrezde 00 habi énLqui
moins de 10 0 abitants Cabano
1988 Dégelis OCT. 1987 AVRIL 1988 OCT.
Mont-Joli 84 38 - 1988
Notre-Dame- 9.6 5.6 5.9
du-Lac 55 4.1 8.7
3.1 22 2.7
10.7 956 47
4.2
15.2
Centres de Matane
plus de 10 000 habitants Rimouski OCT. 1987 AVRIL 1988 OCT.
iviere-du- 11.3 8.1 1988
Loup 8.0 7.9 116
TOTAL: 7.9 5.5 8.7
8.1 6.9 6.9
7.8
TABLEAU lll (Secteurs de la ville)
Taux d'inoccupation (%)
Immeubles locatifs de trois unités et plus
Agglomeération de Rimouski
Octobre 1988
SECTEUR DE MARCHE TYPOLOGIE
Studio 1CC. 2CC 3CC. 4CC TOTAL
St-Germain 15.7 4.9 52 36 4.0 7.8
St-Robert 10.8 5.8 6.4 24 45 6.1
St-Pie X 21.8 10.7 9.6 5.6 11.4
Nazareth 0.0 4.3 7.6 9.8 0.0 7.1
Sacré-Coeur —ene 48 192 0.0 man 16.2
Ste-Odile 16.7 9.9 83 4.1 8.3
Ste-Agnes 16.9 53 8.5 155 0.0 9.1
Rimouski-Est,
Pointe-au-Péere ND 149 4.8 3.1 0.0 10.9
et St-Anaclet
- Grand total: 17.2 68 80 6.0 3.6 8.7

dans un marché ou l'offre
inondait totalement le
marché. En conseé-
quence directe des hauts
taux de vacances, la sta-
bilisation des prix du lo-
gement est aussi remar-
quée.
Provenance des loca-
taires

Toujours selon cette
enguéte-maison menée
par la SCHL, durant cette
meéme période, on a me-
suré mesure la prove-
nance des locataires,
entre avril et octobre
1988, en regard des
meémes criteres que l'en-
guéte precédente: immi-
gration: 12.7%; change-

ment de statut matrimo-
nial: 11%; étudiants et
nouveaux meénages:
23%; propriétaires; 10%;
mouvementinterne: 44%
(pour plusieurs raisons).

Enfin, selon la SCHL, la
situation du secteur du
logement locatif ne sem-
blerait pas devoir s'ajus-
ter a court terme, tou-
jours a cause des nom-
breuses mises en chan-
tier, denombrees au
cours des derniers mois,
Toujours en tenant
compte des phéno-
menes saisonniers, ob-
serves au cours des der-
nieres annees, dans la
ville de Rimouski, le bu-

service de moulin
a scie portatif

ACHAT: Résineux et cedre, 8 et 12 pieds

503, RUE PRINCIPALE OUEST
SAINT-ANACLET, GOK 1HO
TEL.: (418) 723-5553

reau regional de la SCHL
croitque le taux d'inoccu-
pation devrait s'y situer a

MOULIN A SCIE PORTATIF
ST-ANACLET

723-5553

pres de 7.5%, au prin-
temps de 1989.
Laurent Leblond

VENTE:
MADRIERS, PLANCHES
ET POTEAUX CARRES
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[ Faite avec de I'huile de lin.

[) Couleurs semi-transparentes [} Seche rapidement.
et opaques.

Le Rimouskois

MAINTENANT OFFERT

[ ] Se nettoie facilement.

SHERWIN WILLIAMS

tigams  PEINTURES
m7)D'INTERIEUR

Pewnture d'inteneur au latex

FINIMAT VELOUTE

|

___._____..._.-—--‘""'

(] Peintures de marque nationale de
premiere qualité.
[J Offertes au latex et & l'alkyde.

CE SOLDE PREND FIN LE 29 AVRIL 1989.

92, St-Germain Ouest, Rimouski, 724-4496

‘Marque de commerce de la société The Sherwin-Willlams Company utilisée sous licence par BAPCO
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Peinture d'inteneur au late
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Avril: le mois de la
maison neuve
Suite de la page C-2

Il faut maintenant choisir
votre entrepreneur

Le choix de votre entre-
preneur est aussi impor-
tant que le choix du style
ou de la disposition de
votre maison puisque
c'est |'entrepreneur qui
fera de votre maison ce
que vous voulez qu'elle
soit.

Consultez des entre-
preneurs canadiens pro-
fessionnels, ils sont
membres en régle de
I'Association provinciale
des constructeurs d'habi-
tations du Québec
(APCHQ) de votre région
et de la Garantie des mai-
sons neuves de 'APCHQ.

Posez-leur des ques- parlé avec I'entrepreneur reurs ou omissions. d Nr
tions sur les travaux qu'ils  ou le vendeur soit inscrit Une fois tous les détails ; Kida
ont déja réalisés. Parlez  dansl'offre depuislacou- éclaircis, vous étes préts a
de ces entrepreneurs leur des moquettes jus- vous engager. Et dans
avec des propriétaires qui  qu'aux détails de I'amé- quelques mois, votre réve
ont déja fait affaire avec nagementpavsaaer.avec  deviendra réalité.
AL

eux. Renseignez-vous sur
leur programme de ser-
vice apres vente. Inspec-
tez leurs maisons teé-
moins.

Seuls des entrepre-
neurs professionnels qui
construisent et garantis-
sent des maisons de qua-
lité devraient figurer sur
votre liste.

. Soyez précis quand vous

rédigez votre offre d'a-
chat

Maintenant que vous
avec franchi les trois
étapes précédentes, vous
étes prét a rédiger une of-
fre. Assurez-vous que
tout ce dont vous avez

/g

PELOUSE

HERBU.

tout ce qu'il y a entre les
deux! Accordez une at-
tention particuliere a la
date de livraison. Norma-
lement, il faut de cinq a
six mois pour construire
une maison. Assurez-
vous donc que la date de
livraison soit réaliste.

Demandez a un notaire
de revoir votre offre d'a-
chat

Une fois que vous avez
noté dans votre offre d'a-
chat tout ce que vous
voulez dans votre mai-
son, consultez un notaire.
Il examinera votre offre
d'achat et pourra vous in-
diquer d'éventuelles er-

GALERIES DU VIEUX-PORT

EAFO HABITAT 1669

ORGANISE PAR: <=

APCHN

ASSOCIATION PROVINCIALE
DES CONSTRUCTEURS D' HABITATIONS DU QUEBEC INC

REGION EST DU QUEBEC

RIMOUSKI

Vendredi, samedi, dimanche
les 5-6-7 mai 1989
_ Endroit:
COLISEE DE RIMOUSKI

SERONT PRESENTS,
PLUS DE 130 INTERVENANTS
DU DOMAINE DE L'HABITATION

- .
A
T

MATANE

Jeudi, vendredi, samedi
les 27 - 28 - 29 avril 1989
Endroit:

7 TRAITEMENTS EN 4 APPLICATIONS
PRINTEMPS

Une application d'engrais de qualité supérieure a
longue durée donnera a votre pelouse une croissance
rapide et verdoyante au début du printemps.

ETE

Une application d'engrais insecticide est nécessaire
dl aux intempéries (température chaude et séche) qui
favorisent le développement d'insectes: pyrale des
prés, ver blanc, punaise veluse, etc., causant la destruc-
tion des racines et le jaunissement de la pelouse.

DEBUT DE L’ETE

Une application d'engrais herbicide assurera une
louse verdoyante et éliminera les mauvaises herbes
gefeuilies larges telles que pissenlits, plantains,

L mourons, etc.

8 AUTOMNE 5
L Une application d‘engk&;g;\;vargalvg rqec)ntelrg.:] éte\g elg A 3
i Diaare canite |L;sg§ges 2 thiver. L horDiads est uE
52 mgt;s;jggsurhedrg;gtre les nouvelles repousses de . ;_-.
é _ (418) 723-3133 | : g
: . de Poi L

! VERT-DURE unissent leurs efforts en organisant 3
) g - oo . 5
PLUS " le tirage d’'une magnifique maison |
J . u Hni i | Ahéacoi ! $ 3
W Galeries de PHabdalion 2. s, de fabrication québécoise d'une valeur de 40 000 :
s -
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Que savez-vous de I'évaluation
fonciere?

L a préparation du role
d'évaluation fonciere
exige des conditions
préalables. Si sa révision
est complétée a tous les
ans, puisque de nou-
veaux eléments entrent
en ligne de compte a cha-
que annee (ameliora-
tions, «baremen différent,
niveau madifié), une mu-
nicipalité peut decider, a
un moment donné, de re-
faire completement son
role d'évaluation, pour
qu'il corresponde a la
realite economique du
temps, Cette révision est
répetitive, a quelques an-
nees pres.

Dans la MRC Ri-
mouski-Neigette, sauf
pour la Ville de Rimouski,
ou le role est prepare par
une firme privee d'eva-
luateurs (le role est d ail-
leurs en voie de revision
complete, pour une mise
a jour globale en 1990),
les municipalites
membres ont deécide, il y
a cing ans, de confier la
preparation et la revision
de leur role d'evaluation
au Service de |'évaluation

de la MRC, dirige par

Jean-Pierre Morneau. |
est assiste par cing per
s0nnes

Preparation du role

Que ce soit par la mu-
nicipalité, par une firme
indépendante ou un par
service commun d’'ex-
perts, la procédure est
peu variable. De par la loi
qui a reformeé la fiscalité
municipale, en 1975, I'é-
valuation est maintenant
basée sur plusieurs cri-
teres, dont la valeur mar-
chande des édifices et
des terrains, tout en te-
nant compte de leur si-
tuation, de leur utilisation,
de leur emplacement, de
leur zonage. «Tous ces
criteres sont retenus se-
lon des normes bien éta-
blies, en fonction de la va-
leur reconnue, au prorata
des transactions immobi-
lieres du moment de 'é-
valuation», explique
Jean-Pierre Morneau.

Avant cette loi de 1975,
cette évaluation etait ba-
see sur une estimation
d'un inspecteur, estima-
tion qui n'etait pas tou-
jours a 100% de la valeur
reelle. Les indications,
maintenant clairement
disposées, tiennent
compte de l'indice du
marche, de |a situation et
de la valeur dans les
«zones peripheriques»,

Pour une ponderation qui
suppose aussi la verifica-
tion des couts d'amelio-
ration et de renovation.
Pour en arriver a la valeur
réelle de l'immobilisation.
Idéalement a 100% .

La préparation du role
reflete donc la valeur, au

marche, de l'édifice, en
regard d'une étude éco-
nomique circonstan-
cielle. Cette préparation,
comme la révision, exige
une etude systématique
du marché, une verifica-
tion constante de la situa-
tion économique.

La médiane au role

La «médiane au role»
est la formule qui indique
jusqu'a quel pourcentage
la valeur réelle est recon-
nue au role d'évaluation
d'une municipalité. |l peut
etre a 75, 80 ou a 90%.
C'est pourquoi, en tenant

Ll

ser le role a la valeur
reelle.

«L'evaluateur est un
technicien. Avec l'aide de

compte de la situation
economique qui evolue,
un conseil municipal
peut alors décider de révi-

RICHARD GOULET

Architecte

/

18, ST-PIERRE, RIMOUSKI, (QUEBEC) G5L 1T3
TEL.: (418) 722-8606

Pour tous vos projets de construction ou de
rénovation, demandez a rencontrer notre repré-
sentant DONALD. Il se fera un plaisir-de vous
contacter dans les plus brefs délais.
SANS FRAIS: 1-800-463-1332

c-12

REPARATION: Laveuse, sécheuse. cuisiniére.

A votre
service
depuis
39 ans...
——— N
Je%emﬁw
C.P. 28 - 42 Boul. St-Pierre
Luceville - Cté Rimouski
| 739-4408 |
Pour le choix, la qualité et la beautsé,
Egl" tous exigez le bois traité Wolmanized
e distribué dans la région par votre centre
e regional de la rénovation.
fer ALs _
e COTE & GODBOUT INC.
| LE CENTRE DE LA RENOVATION
2 - Escaliers r—— 124, boulevard Cartier 448, rue Notre-D jest
< : _‘:-::T\:lzﬁi TR dismat Riviere-du-Loup Tro?sr?lgis%g?;s'
s & de tous genres J 4529916 851-2004
:
4 Installatlon électrique les électriciens
2 - résidentiel et commercial | Lepage et Simard inc
Speclallste de chpuﬂage e T ,
uj; ; p r ravo ngment' Himouski 723 6952

micro- ondes Iave valsselle broyeur
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M. Jean-Pierre Morneau.
Photo Laurent Leblond

critéres précis et des don-
nées économiques (dé-
préciation et marché de
I'immobilier inclus), il
prépare une fiche globale
d’'évaluation de |'im-
meuble, du terrain, a son
cout réel de remplace-
ment par exemple», ex-
plique Jean-Pierre Mor-
neau,
Permis

A chaque fois qu'un
inspecteur en batiment
émet un permis de
construction, |'évaluateur
«passe derriére», précise
le coit réel, a partir du
type de travaux, du cout
des matériaux utilisés, du
style de construction, de
sa situation (la valeur
change, selon le site, en
centre-ville, en banlieue
ou selon la qualité de I'en-
vironnement). Toujours
pour en arriver a la valeur
de remplacement, non
dépréciée bien sir, si ja-
mais une transaction sur-
venait... le lendemain.
La révision et contesta-
tion

La révision du rdle suit
sensiblement le méme
processus que la prépa-
ration initiale. Afin d'éli-

Que savez-vous de I'évaluation fonciere?

miner l'inégalité entre la
realité économique d'a-
lors et la teneur du role de
la municipalité, qui
connait fort bien sa «ri-
chesse fonciére».

Donc, la décision du
taux d'imposition (par
100% d'évaluation) ap-
partient a la municipalité,
en fonction de ses dé-
penses et de ses besoins,
Un contribuable peut
contester son évaluation
(son compte de taxe)
avant le ler mai, I'année
méme de la réception de
son compte (que la mu-
nicipalité doit lui expédier
avant le 28 février). A
moins que ce contri-
buable ait «subi» une ré-
vision au cours de cette
méme année. |l peut alors
contester au-dela de la
date permise au départ.

La contestation est étu-
diée par un évaluateur ex-
pert et la décision est
alors rendue. Avant «d'al-
ler en plainte», le contri-
buable peut consulter sa
municipalité, avec la-
quelle il fait uniquement
affaire. Car, c'est le tréso-
rier de la méme munici-
palité qui est I'administra-
teur du rle et de ses im-
plications. Il existe, par ail-
leurs, un bureau de révi-
sion du role, par souci
d'équité.

La taxe de secteur

S'il y a la taxe fonciére,
la taxe d'eau, la taxe d'en-
levement des ordures
ménageres ou de dénei-
gement, la premiére estla
seule qui soit réellement
«universelle» dans une

municipalité, Car, les
contribuables ne paient
pas tous une taxe d'eau,
par exemple (s'ils ne sont
pas approvisionneés par la
municipalité).

Ce qui nous amene a
parler des taxes de sec-
teur ou de «répartition lo-
cale». A ce titre, elles se
réferent a un service par-
ticulier attribué a un teri-
toire donné. La munici-
palité procéde habituelle-
ment par reglement
d’'emprunt, afin d'assu-
mer les couts d'une in-
frastructure municipale
dans un secteur donné.
Ce reglement est soumis
a une procédure de
consultation, qui peut al-
ler jusqu'au référendum
pour les contribuables
concemes. Si ce dernier
est désigné, la municipa-
lité a deux choix; retirer le
réglement ou aller en ré-
férendum. Si le regle-
ment est accepté, le taux
d’impoasition (obligatoire-
mentindiqué dans la pro-
cédure du reglement) est
alors indiqué aux contri-
buables concernés.

Donc, la taxe d'imposi-
tion est universelle a |'é-
gard de la valeur fonciere.
«Quant aux taxes spé-
ciales», de répartition lo-
cale (le mot le dit), elles
s'adressent aux secteurs
qu'elles concernent... et
aux contribuables qui ont
décidé de l'accepter et de
vivre dans le quartier
alors vise.

Laurent Leblond
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~ANCTDHOTIONS ~ U A
CONSTRUCTIONS G.H.M.

Blaxsla
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DE RIMOUSKI INC.

Entrepreneur general

Constructions et reparations de tous genres

Bureau: 318 Ross, Rimouski

722-76141

Henri Brisson

Rés.: 723-1238 propriétaire

CENTRE DU JARDINAGE

Clément Lévesque Inc.

Ameénagement paysager
575, Principale Ouest, St-Anaclet
GOK 1HO — Tel.: 724-4062

Pelouse cultivée

Arbres, arbustes, haies

Bordure d’entrée d’auto

Pavé auto-bloquant

Bloc a remblais, rondo-fleurs
Concassé et poussiére de pierre
Foyer extérieur

Terre mélangée et engrais, etc.

Venez voir nos

nouveautés 1989

Depuis
21 ans
a votre
service

Nous serons présents a

I'’Expo-Habitat

6861 |UAR || IpJew 37
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Le mardi 11 avril 1989

Le Rimouskois
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Pour les entreprise de la construction de la région

Une rencontre constructive

T T T T T T T T o i ot~ e e [ e p————

M. Cuy Houde, de Dow Chemical, en train de donner
quelques explications sur un nouveau produit de re-
vétement de toiture a quelques intervenants locaux.

D ow Chemical Canada
inc. recevait dernie-
rement a I'Auberge des
Gouverneurs, les profes-
sionnels de la construc-
tion de la région de Ri-
mouski. Cette rencontre
s'inscrivait dans le cadre
d'une tournée provinciale
de colloques traitant de la
construction qui pren-
dront place dans les villes
principales (Rimouski,
Chicoutimi, Québec,
Hull, Montréal, Trois-

Photo Hugues Albert

Rivieres et Sherbrooke).

Les participants et in-
tervenants presents a
cette rencontre prove-
naient d'un peu partout
soit Amqui, Matane, Ri-
viere-du-Loup et Ri-
mouski. Ceux-ci oeuvrent
dans des domaines va-
riés tel que municipalités,
cegeps, université, SCHL,
Hydro-Québec, couvreur,
architectes, ingenieurs,
etc. On en dénombrait
plus de 40,

i/
37. Duchesne. Rimouski
QC G5HL 2E5 722.8348
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Conseiller en design d'intérieur
résidentiel & commercial
Mise en plan + Estimation

Rénovation el aménagement extérieur

Chantal Lavoie
Tech. Architecture

Les ingénieurs de Dow
Chemical Canada traite-
rent a cette occasion des
nouveaux matériaux et
divers systemes d'appli-
cation des produits et
concepts récemment
mis sur le marché et qui
font partie de I'évoluation
constante de cette
compagnie. lls aborde-
rent également les tech-
niques mises de |'avant
afin d'améliorer la fabri-
cation des matériaux de
construction. Dow Ché-
mical a une présence ac-
tive dans le marché de-
puis plus de 40 ans.

En plus des produits
les mieux connus, tel que
Styrofoam SM et
Roofmate, il a été ques-
tion de Deckmate 200,
Styrospan 200, Cladmate
et Insul/Crete, un pare-
ment isolé treés attrayant
et esthétique. Insul/Crete,
entre autres, fut trés ap-
precieé des gens, car ce
parement tres versatile
peut tout autant s'appli-
quer sur des rénovations
et du neuf dans le rési-
dentiel ou le commercial.

Le représentant local,
M. Guy Houde, se disait
tres satisfait de la partici-
pation régionale a cette
rencontre et il est certain
que ce genre d'expé-
rience se répétera an-
nuellement au moins afin
de continuer a informer
les gens qui travaillent
dans le domaine de la
construction, un do-

maine qui bouge
constamment.
Hugues Albert

o REHAUSSEZ LA VALEUR DE VOTRE PROPRIETE
o REDUISEZ LE CODT DE VOS PRIMES D'ASSURANCES

Nous vous offrons une fagon simple et
durable d’atteindre tous ces objectifs et
ce a peu de frais.

- Commerciales ou industrielles
(Mailles de chaine en acier galvanisé)

e - Résidentielles
YU S (Cléture de vinyle avec choix de
—= couleurs)

G
Aussi disponible: cloture pour ferme
et barbelés

ESTIMATION GRATUITE
CONSULTEZ LES SPECIALISTES...

|

XX
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Paul D’

Amours
conseiller

Votre distributeur

SICO

RODO

Souriez,
les économies
fleurissent.

oll mbins
les 4 litres

SUPER LATEX
FINI PLATINE
BLANC (164-110)

SEPERD ADEY
INTERIFER

mt

les 4 litres

-
FINI SEMI-LUSTRE
BLANC (162-110)

m&

les 4 litres

NOUVEAU
SERVICE

Location de
laveuse a
tapis

TEX
FINI VELOUTE
BLANC (161-110)

INTERIEUR
Fil VELDUTE

307 St-Germain Est, Rimouski 723-3830




A Rimouski en 1989 \

Le marché de 'immobilier
se stabilise

elon le directeur du

bureau du Bas
Saint-Laurent du Trust
Géneéral inc., le Maitre
courtier, M. Dominique
Michaud, le marché de
I'immobilier se stabilise
dans la région ri-
mouskoise.

Apreés une période diffi-
cile en 1982 et le <boum»
qui a secoué tout le Qué-
bec en 1986 et 1987, la
situation s'est nettement
«éclaircie» en 1988, pour
atteindre un niveau plus
stable, cette année. «Je
dois avouer qu'on a
beaucoup plus d'ache-
teurs potentiels qu'a la fin
de I'année 1988 et que la
demande est présente-
ment beaucoup plus
forte.»

Les acheteurs se mani-
festent plus ouvertement
et ils se recrutent surtout
chez des locataires, qui
décident d'acheter une
maison. «ll y en a beau-
coup plus que l'an der-
nier», signale Dominique
Michaud. Les acquéreurs
se classent aussi dans la
catégorie des «gens
transférés» ou de ceux
qui veulent obtenir un
meilleur site ou, tout sim-
plement, changer de rési-
dence. Pour diverses rai-
sons, dont |'amélioration
du «sort locatif.»

A la question lui de-
mandant si la «reprise du
printemps» a justement
une incidence sur la re-
crudescence des tran-
sactions éventuelles, Do-
minique Michaud n’hé-
site pas et répond immé-
diatement: «Oui. Cette af-
fluence est normale en ce
temps-¢i de l'année. Je
ne pense pas que ce soit
beaucoup plus acha-
landé que l'an dernier,
meéme si on percoit une
certaine effervescence.»
Les taux d'intérét

En précisant que le
«prime rate», le loyer de
I'argent, est plus élevé
pour une marge de crédit
que pour une hypothe-
que, Dominique Michaud
estime que le taux de
13.5% est un plafond.
«La flambée des der-
nieres semaines semble
avoir atteint son sommet.
Nos spécialistes préten-
dent que le haut du pavé
est franchi et qu'on ne vi-
vra pas une hausse en-
core plus notable, au
cours des prochains
mois.»

Par ailleurs, a ce mo-
ment-ci, le marché de
I'immobilier ne semble
pas trop avoir souffert de
cette augmentation im-
portante du taux d'intérét.
Le désir de vendre ou
d'acquérir une maison
demeure encore bien
ancré et le loyer de l'ar-
gent ne semble pas frei-
ner les éventuelles tran-
sactions, «malgré cer-
tains propos alarmistes»
de plusieurs médias na-
tionaux. «En de telles cir-
constances, il faut tenir
compte de limportance
et du volume des hy-
potheques en causen,
soutient M. Michaud. Le
coltde 10a 12.5% estun
sommet, selon lui; et il
ajoute que, plus le
nombre d'acheteurs
augmente, plus les avan-
tages d'une bonne tran-
saction sont évidents.

M. Dominique Michaud.

Rimouski et les espaces
locatifs

D'autre part, M. Mi-
chaud ajoute que Ri-
mouski est la plaque
tournante du marché de
I'immobilier dans le Bas
Saint-Laurent. Et «c'est
trés compreéhensible,
puisque Rimouski est
une ville de services, de
changements constants,
de siéges sociaux et de
bureaux gouvernemen-
taux. On peut méme l'ap-
peler la «ville des trans-
ferts.»

Quant au taux élevé de
vacances des espaces lo-
catifs, Dominique Mi-
chaud n’est pas tout a fait
d'accord avec certaines
statistiques qui dévoilent
qu'environ 7.5% des lo-
gements sont inoccupés
a Rimouski. «A ces don-
nées, on incorpore les es-
paces a étre loués, ce qui
fausse un peu les conclu-
sions de tels relevés, se-
lon moi.» Mais, Domini-
que Michaud admet que

Photo Laurent Leblond

la location de logements
vit encore une «certaine»
crise a Rimouski. Le taux
de vacances réelles se si-
tuerait a de 2 a 3%, envi-
ron, selon lui.

Dans le cas des tran-
sactions immobiliéres, la
fréequence se situe main-
tenant dans la bonne
moyenne; «d'apres un re-
leve que nous avons fait
au deébut du printemps,
326 maisons et édifices
etaient a vendre dans la
région rimouskoise. Ce
chiffre peut paraitre im-
posant. Mais, je crois que
ce n'est pas beaucoup
plus que I'an dernier, a la
méme époque.»

La situation est pas mal
moins stressante qu'en
1982, époque ou le
marché de l'immobilier a
vécu une chute assez im-
portante. Aujourd'hui, ce
marché se maintient a un
rythme fort acceptable,
en nette reprise. A Ri-
mouski, il est méme en
nette progression, selon

Dominique Michaud. A
son avis toujours, la
concurrence est loyale et
courtoise, avec l'implica-
tion constante de la
Chambre d'immeubles
du Bas Saint-Laurent. Le
client est, alors et tou-

jours, assure d'un service
courtois, efficace, le cour-
tier et l'agent etant, d'a-
bord et avant tout, des
conseillers dans les tran-
sactions immobiliéres.

Laurent Leblond
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Gaston Martin, sarehitecte []

Marcel Banville, arohitecte []
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Entretien
de pelouse
Traltement 2 +2
1 au printemps,
2 liquide avec
herbicide et
insecticide et
1 granulaire
a I'automne !

et taille

‘-‘b-l..
-

BUR.: 722-5155
RES.: 722-8652

Heures d'ouverture

Lundl au vendredi: 9 h a 17 h
Solr et fin de semaine sur rendez-vous

Construction maison en kit
Construction sur place
Maison préfabriquée
Construction de jumelé

et multifamiliale

ESTIMATION GRATUITE

Nous construisons selon
notre plan ou votre plan

NOUS VOUS OFFRONS
LE CHOIX SUR
300 MODELES

LES HABITATIONS

[ ]

624, boul. Saint-Germain Ouest, Rimouski

= 44

Entretien

d’'arbres

e

| RAYMOND D'ASTOUS
734 Chemin Ste-Odile
Rimouski G5L 7B5

723-8604

MAINTI

|
|

PEPINIERE

ERT

j D :-,: -___ Ll

etc.

Samedi:
Dimanche:

Yerrains disponibles.
pour les maisons

unifamiliales
dans les secteurs

* Rue de Montmagny (Nazareth)
* Rue du Bosquet (Sacré-Coeur)
+ Entre Rimouski-Est et Pointe-au-Pére

NOUS POUVONS
VOUS RENSEIGNER AU SUJET
D'UN TOUT NOUVEAU PROGRAMME
D'ACCES A LA PROPRIETE,
ANNONCE PAR LE MINISTRE
DES FINANCES

AMENAGEMENT PAYSAGER

Vente et plantation d'arbres, d’'arbustes ornementaux
Fleurs: vivaces, annuelles, légumes, graines de semence
Blocs a remblai et pave

Engrais et autres produits disponibles au centre de jardin,

Ouvert du 24 avril au ler déecembre rj"'ﬁ
Heures d’'ouverture:
Lundi au vendredi:

8h00 a 20h00
8h00 a 17h00
12h00 a 17h00

v ,‘

(v V""

415, rue des Geais
Sainte-Odile

HEURES DE VISITE:
Samedis et dimanches
13h30 a 16h00

6861 |UAR || IpJew 87
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la Plaza ﬂrthur-Bmcs
‘on trouve de I:outI

+CONSTRUCTION-RENOVATION *SUPERMARCHE

e Paul Martin e |GA-Boniprix
% VETEMENTS DE TRAVAIL 7€SSENCE ET DEPANNEURS
® Boutique du Travailleur ® Trouvailles M. et M.

® Sonic Coop

L VETEMENTS €T UTILITES
POUR LA FAMILLE ?%RESTHUﬂﬂFlON
e Greenberg e Cafe Terrasse
SERVICES FINANCIERS ABAR €T AMUSEMENT
e Caisse Populaire ® Bar de la Plaza
St-Robert ® Club Vidéo Arthur-Buies

Guichet automatique

v : €
BIIOUX MODE SOINS STHETOUeS
® BoflqugiNating ® Salon Toi et Moi
;{*'SRNTGI ® Esthétique Mille Images

e Clinique médicale ‘
BlazslArthirBllies 7 SERVICES GOUVERNEMENTAUX

e OptoVision ® Revenu Canada
® Pharmacie Maxi-Santé :

L APPAREILS ELECTRONIQUES

® | oca-Vidéo

ARTHUR-BUIES

411 Sirois, Rimouski

N
: Un centre
Y
‘a _commerciql
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{ B
i
[+
3

C-16




