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Ites rénovations^ 
wui marché de 
4,7 mi^rds $ 
au Québec

75 % des maisons 
auront plus de 
35 ans en 2011 ^/IPCHI^

' Région de Québec

Nouvel arrivage d’automne: un choix jamais vu
LA MAISON DU ROTIN
«déborde» de chaleur et d’exotisme!

Ensemble comprenant sofa, 
causeuse, chaise, table à café, table 
de côté en naturel ou en pacane. 
Choix de coussins en tissu 
traité antitache.
Cour.: 3400$
Spécial 2450$
Étagère, prom.
224,95$ en pacane ou naturel

Petits
fauteuils

rotin,
bon

rapport
qualité/

prix

89,96$
cognac, vert, 

bourgogne
cognac, vert, bourgogne, 

bleu français

Le pluê grand spécialleta de 
meubles de rotin à Québec

740, bout. Charest Est 
(Place Cartier), Québec

647-1997
Ensemble à dîner, chaise avec bras, styles variés

à partir de 360$ i
Photos à titre indicatif
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Mrenovahon m- dêcoratio»^
De plus en plus, les jeunes 
achètent de vieilles maisons
■ a rénovation, c'est le marché de 

demain. Le parc immobilier prend de mÊ l'âge, mais il vaut la peine d'être con­
servé, ce qui représente un marché de 4,7 
milliards au Québec.
Président de l'Association des constructeurs 
d'habitations de la région de Québec, Louis 
Lessard soutient que le vieillissement de la 
population fait en sorte qu'un nombre con­
sidérable de maisons usagées est à vendre. 
De plus en plus, de jeunes couples s'en por­
tent acquéreurs et ils devront les rénover.
M. Lessard, président de Construction 

Stelmar, de Saint-Jean-Chrysostome, cite une 
étude récente de l'APCHQ, établissant que 
50 % des maisons ont actuellement plus de 
35 ans d'âge. On atteindra 60 % en l'an 2001 
et 75 % en 2011.
« On est passé de 60 000 mises en chantier 
de nouvelles maisons, il y a une dizaine 
d'années, â 25 000. Le nombre restera le 
même dans les années à venir. La rénova­

tion devient donc le principal fournisseur de 
travail dans la construction résidentielle. La 
moitié des entrepreneurs se sont déjà con­
vertis â ce marché.»
La rénovation a l'avantage de pouvoir 
s'adapter à la capacité de payer des gens.
« Les propriétaires ne gagnent pas à faire 
appel au travail au noir, opine M. Lessard. 
Comme cet aspect de l'industrie n'est pas 
réglementé, les consommateurs peuvent 
s'offrir les services d'entrepreneurs spécia­
lisés. Ainsi, un menuisier qui coûte aihdessus 
de 30 $ dans le commercial, demandera 
entre 20 et 25 $ de l'heure, en apportant une 
meilleure garantie. »
Vaut-il mieux reconstruire ou rénover? M. 
Lessard répond spontanément: « Il existe de 
bonnes maisons, souvent un patrimoine 
architectural de grande valeur, qu'il vaut la 
peine de restaurer, comme cela se fait 
actuellement autour de la ville de Québec 
par des programmes de revitalisation du

centre-ville, que ce soit Lévis ou Saint- 
Romuald où la Société d'habitation du 
Québec favorise des rénovations ».
Dans l'élaboration d'un projet, M. Lessard 
conseille d'abord de confier la préparation 
d'un plan à un technicien ou à un archi­
tecte afin de bien figurer ce qu'on a l'Inten­
tion de faire. Il faut ensuite sélectionner 
quelques entrepreneurs qualifiés, détenteurs 
d'une licence, accrédités auprès d'un pro­
gramme de garantie. L'autoconstruction a 
causé bien des problèmes et les institutions 
financières exigent maintenant des plans de 
garantie. C'est une preuve que sa situation 
financière a été vérifiée, qu'il est solva­
ble, que les sommes versées seront pro­
tégées et que les travaux vont être exécutés 
selon les règles de l'art.

Ai

Louis Lessard - Construction Stelmar Inc. 
Président APCHQ - région de Québéc

^APCHh

L'estimation des travaux

Aussi ouvert 
le dimanche après-midi

TUILES A PLANCHER
à partir de

8” X 8” 
12”X 12”
13” X 13” 
16” X 16”

I# eirtMi^aa i Québec

CÉRAMiX
4S0, Saicf-SaercnMt, QnIIm

6S1-6106

fstimer le coût des travaux de rénova­
tion n'est pas chose simple. Si, au 
départ, on possède une bonne idée 
des travaux à effectuer, il nous manque 

généralement l'essentiel pour compléter une 
évaluation précise ; les rudiments de la con­
struction.
En rénovation, l'adage qui dit «à chacun son 
métier» se révèle on ne peut plus juste. 
Comment savoir combien coûtera l'installa­
tion de la baignoire, le déplacement d'une 
cloison ou l'installation de prises électriques 
quand on ne l'a jamais fait? Même dans des 
situations en apparence simple, l'évaluation 
des coûts et des travaux à réaliser requiert 
une solide connaissance de la construction. 
Et encore, certains travaux réservent des sur­
prises et ne correspondent plus, une fois 
entamés, à ce qu'on avait prévu.
Malheureusement, trop de consommateurs 
estiment leurs travaux sans en connaître l'am­
pleur.
Aussi, pour s'éviter des surprises 
désagréables, il est recommandé de faire 
appel à un professionnel de la rénovation. 
Celui-ci se présentera chez vous et évaluera 
sommairement ce qu'il vous en coûtera pour 
tel ou tel projet. Si le tout paraît réalisable, 
vous aurez le choix de faire appel à ses ser­
vices pour l'exécution des travaux ou de 
demander l'avis d'un ou deux autres entre­
preneurs.
Que faut-U calculer?
L'estimation faite par l'entrepreneur corrv 
prend généralement les ouvriers et des sous-

traitants, le(s) permis, les frais de garantie 
rénovation, les profits de l'entreprise et les- 
taxes. À cela, il faut ajouter une foule de frais 
relatifs à nos besoins et exigences.
Parmi ceux-là, on doit compter les frais pro­
fessionnels exigés par les architectes, les 
technologues en architecture, les designers 
ou les décorateurs. Une fois les travaux com­
plétés, il n'est pas rare que l'on veuille renou­
veler l'ambiance d'une pièce en changeant 
les meubles et les accessoires. Aussi, mieux 
vaut prévoir des sommes supplémentaires 
avant le début des travaux plutôt que de se 
réveiller avec des sommes à ajouter à ses 
dépenses.
Par ailleurs, malgré toutes les précautions • 
prises par l'entrepreneur pour rendre le 
déroulement des travaux agréable, il est pos­
sible que vous choisissiez de quitter les lieux 
pour quelque temps ou, plus simplement, de 
prendre des repas au restaurant. Prévoyez 
aussi quelques absences du travail qui seront 
nécessaires, dans certains cas, pour évaluer 
des décisions de dernière minute ou pour. • 
vous rendre choisir certains accessoires. Ne 
négligez pas de calculer tous ces frais. Plus il 
y aura de précision dans vos prévisions, . 
moins l'écart avec la réalité sera important. Et 
si par bonheur vous n'avez pas utilisé la - 
somme prévue en entier, vous ne vous en-, 
porterez que mieux I . ;

^APCHh
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Le plancher'' 
préverni qui 
étajriit les 
normes de 
qualité

11»“*

Le vrai produit 
est dans la boite... *.

» Demandez à ouvrir une boiM^,
î^ün investissement 
A pour la vie.,.

Vi
Fcoocr** %

Les Saules
500, Saint-Jean-Baptists 

bureau 160 
(angle Henri-IV et Hamel)

(418) 871-7444 
Pintendre

622-1, route Kennedy
(418) 837-8800
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LE MEUBLE A SON HIST0IRE...N0US AUSSI !
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MEUBLES
CHRISTIAN GAUDET

681-4200

Le pouvoir 
d'achat de 

pius de

<to

magasins

820, boul. Charest Ouest, Québec (près de Marie-de-l'Incarnation)
www.total.net/~cgaudet

http://www.total.net/~cgaudet


Le dimanche 12 octobre 1997 LE SOLEIL

/RÉNOVATION OECOBATIONrfPUBUREPORTAGE

L^aiitomne est le moment propice pour la 
réalisation des travaux de rénovation

I
e choix du spécialiste qui
effectuera ces travaux doit être 
effectué avec soin. À l'Association 

provinciale des constructeurs d'habita­
tions du Québec (APCHQ) région de 
Québec, nous regroupons 720 entrepre­
neurs qualifiés à la RBQ et formés par 
l'APCHQ dans leurs domaines respectifs. 
Faites appel à notre bureau régional 
pour plus d'information.
Pour vos projets du printemps, vous pour­
rez profiter du Salon Expo habitât qui 
sera présenté du 19 au 23 février au nou­
veau Centre de foires pour faire le choix 
de vos matériaux et de vos spécialistes.
Expo habitat 1998
L'édition 1998 du Salon Expo habitat 
fournira une mine de renseignements et 
d'idées inestimables pour tout consom­
mateur en démarche d'achat ou en 
projet de rénovation. Le nombre

imposant d'exposants, dont plus du 
quart qui en seront à leur première par­
ticipation. feront d'Expo habitat l'unique

site en habitation à visiter à Québec en 
1998.

Et, pour rendre la visite 
encore plus agréable, 
tout sera mis en oeuvre 
afin de présenter des 

PaW réalisations complètes 
' ‘ de différents types de

projets entrepris par les

consommateurs qui effectuent des réno­
vations.

RÉNOVATION ET DECORATION 
CLE EN MAIN

riiul

Construction-rénovation
Où s’adresser?

Sécheuse 
I automatique
• moteur robuste
• 3 cycles de 

séchageI «choix de 2 tem­
pératures

L'ensemble

m m ous voulez faire faire des travaux de cons­
ul truction ou de rénovation et ne savez où 
H|r vous adresser? Il existe une foule de 

façons de trouver l'entrepreneur qui répondra à 
vos besoins.
En construction comme en rénovation, il importe 
de miser sur le professionnalisme des entrepre­
neurs. Il va de soi que les travaux réalisés doivent 
être bien faits, dans le respect des normes gou­
vernementales et de la cons­
truction. L'entrepreneur de choix 
devra également répondre à 
vos attentes et à vos exigences.
Aussi, ne lésinez pas sur les 
référencesi
Dans toutes les régions du 
Québec, l'Association provin­
ciale des constructeurs d’habita­
tions du Québec (l’APCHQ) peut 
vous transmettre les noms de 
plusieurs entrepreneurs compé­
tents qui ont fait leurs preuves.
Depuis plus de trente ans, 
l’APCHQ voit de près au profes­
sionnalisme de ses membres en 
mettant sur pied des pro­
grammes de formation, en les 
informant des nouveautés et en 
s’assurant que tous détiennent 
une licence en règle de la 
Régie du bâtiment du Québec 
(RBQ).
Une fois que vous serez entré en 
contact avec l’un d’eux, deman­
dez à voir ce qu’il fait. Les entre- 

: preneurs compétents se feront 
un plaisir de vous montrer des 
photos, vous inviteront à visiter 
un site et môme, vous donneront 
les noms d’anciens clients à titre 
de référence. N'hésitez pas à les 
contacter et à les questionner 
quant au déroulement des 
travaux. Ces derniers ont vécu 
les travaux au jour le jour. Ils 
sauront donc vous donner 
l’heure juste.
De la même façon, on peut 
consulter ses proches pour con­
naître le nom de leur entrepre­
neur. Les personnes en qui on a 
confiance constituent sans con­
tredit une référence qui a du 
poids. De plus, on peut orienter 
son choix en fonction du type 
de travaux à réaliser.
Les Pages jaunes et les journaux 
locaux proposent aussi leur lot 
d’entrepreneurs.
Malheureusement, ces canaux 
ne permettent pas de savoir à 
qui l'on a affaire. Si cela cons­
titue votre seule solution, redou­
blez de prudence avant d’ar­
rêter votre choix. Ces années-ci, 
nombreux sont les gens qui s’im­
provisent entrepreneurs. Soyez 
vigilant et exigez de voir une 
licence en règle, émise par la 
RBQ. Pour plus de sécurité, 
prenez note du numéro d’enre­
gistrement et faltes-en la vérifica­
tion auprès de la RBQ. L’APCHQ 
pourra également vous rerv 
seigner sur les entreprises, en 
autant qu'elles en soient menrv 
bres.
Par ailleurs, lorsqu’on ne connaît 
pas l'entrepreneur avec qui on 
compte faire des affaires, il vaut 
mieux obtenir plus d’une 

; référence et sonder le degré de 
• aatisfaction des clients. Offre-t-il

un bon service à long terme? N’oubliez pas 
qu’un entrepreneur qualifié assume la responsa­
bilité des travaux même une fois ceux-ci ter­
minés.

12 VERSEMENTS SANS INTERET. 
LIVRAISON GRATUITE
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ARCHITECTES. DESIGNERS D^CpRATEURS 
ET ENTREPRENEUR GENERAL

/11//1NT-GKRDE
2646. chemin Sainte-Foy. Sainte-Foy G1V 1V2 651 -1616

dans zones désignées

riMBAHABLES 
CES BAS PRIX

•SAC Toutes les taxes et les trais d administration de 39 S sont payables au moment de I achat

WhiteWestinghouse

Laveuse
automatique
• Capacité 

2.7 pi cubes

699'

CUISINIÈRE
30 pouces
• Four à nettoyage tacils
• Grü variable

Aussi disponible, modèle 
autonettoyant, lumière, sur 
roulettes, dessus ralevable

Réfrigérateur 
18 pP
•Capacité de 18 pP 
•2 bacs à légumes
• Porte réversible
• Roulettes

OONGÉLATEUR
5 pi’

279-

LAVE-VAISSELLE 
Nouveau 1997
Lave-vaisselle ultrasUen- 
deux, le plus silencieux fa­
briqué en Amérique du Nord: 
consomme 21% moins 
d’eau, 42% moins de déter­
gent. eau filtrée à 100%

Broyeut B'iliimiits durs

TÉLÉVISEUR 29 po 
STÉRÉO 

Vision 27 po
>IQQ99

MAGNÉTOSCOPE
Affichage 

en français 
à l’écran

FOUR À MICRO-ONDES 
À DÉCONGÉLATION AUT.

0.8 pi cube 
800 watts 

Plateau rotatif

154-

CENTRE
AUDIO-VIDEO

Blanc, noir 
et aubergine
assemblé

199’

SOFA-LIT 399” 

CAUSEUSE 269”

CHAISE SUR 
BILLES

169”
Tebourst 89”

BUFFET
de 36 po 
Blanc ou noir

Base
de
micro­
ondes

58“

Fini acajou

Mobilier de chambre 6 pièces: 
bureau, miroir, commode, 
tète de lit et 2 tables de chevet. 
(Semainier en sus)

MOBILIER 
DE CUISINE
5 pièces 
1 table. 36x48x60. 
4 chaises

MOBILIER 
DE CHAMBRE
4 pièces. Bureau, miroir, 
commode, tête de lit, 
et tiroir sur billes de métal. 
Table de chevet en sus.

339»

PLATE-FORME
39. 54 et 60 po 
Noir ou blanc

avec planche 
contour
69®*

Fauteuil
inclinable
berçant

MATELAS^

315, avenue Proulx 
(angle Beaucage) 
Vanier, Québec

Le seul et unique

Photo à titre indicatif
681-7327

510 RESSORTS
10 ans de garantie

Garantie de 10 ans 
39 po 54 po 60 po

312 RESSORTS 
39 po 54 po

15n99Wj 99'® 129'
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Lacroix Décor vous offre la cuisine 
et la salle de bains de vos rêves

Division de Deschènes & Fils liée, 
Lacroix Décor est un grossiste et 
un détaillant dans le domaine 
de la décoration et la rénovation de 

cuisines et de salles de bains, les deux 
pièces préférées de la plupart des gens. 
Sa vaste salle de démonstration com­
prend 16 salles de bains de différentes 
grandeurs entièrement décorées. On y 
trouve également une section cuisine et 
des accessoires de toutes sortes.
Au nombre des produits haut de 
gamme en montre chez Lacroix Décor, il 
y a ceux du géant américain Kohler. Ses 
appareils de salle de bains aux formes 
élégantes et aux motifs de styles mo­
dernes ou anciens, dont certains sont 
inspirés des termes grecs et romains de 
l’Antiquité, donnent un tout nouveau 
serts à l'expression lieux d’aisance.
Côté installations sanitaires, le Québec 
est également très bien représenté, 
grâce à la compagnie Maax de Sainte- 
Marie de Beauce, fabricant des produits

Acrylica. Le savoir-faire beauceron est à 
l’origine de nombreuses technologies 
novatrices. Par exemple, un bain 
thérapeutique qui, contrairement aux 
modèles à remous recirculant l’eau du 
bain, propulse de l’air. Un système à 
clapet empêche tout retour d’eau, ce 
qui est plus hygiénique et plus facile 
d’entretien. Certains bains à remous ont 
un panneau de commande à affichage 
numérique permettant de choisir une 
des six intensités de pulsations. Leurs jets 
individuels sont également réglables et 
dirigeables.
Le tout dernier-né de la gamme Acrylica 
est une douche multifonctionnelle possé­
dant un pommeau, une douchette, un 
miroir, des étagères et un système d’é­
clairage intégrés. Ce qui démarque 
toutefois le modèle Jet Set des douches 
conventionnelles, ce sont ses microjets, 
qui vous massent le dos pendant que 
vous êtes confortablement assis, ainsi 
que ses jets de vapeur, qui transforment 
la cabine étanchement fermée en un

bain turc. Un confort qui 
ferait mourir d’envie la 
reine Cléopâtre elle- 
même. Encore au stade 
de prototype, cette station 
thermale révolutionnaire 
devrait être mise sur le 
marché au cours des 
prochaines semaines.
Maronix, une autre com­
pagnie québécoise, se 
spécialise quant à elle 
dans le mobilier de salle 
de bains. Son cabinet de 
maquillage entièrement 
équipé, avec miroirs 
éclairés — standard et 
grossissants — supports 
pour accessoires de coif­
fure et de multiples com­
partiments, est le rêve de 
toute dame un peu 
coquette.
Lacroix Décor possède 
aussi une gamme de pro­
duits pour les personnes 
handicapées ou en perte 
d’autonomie, comme un 
bain avec une portière 
étanche et un siège 
amovible, ainsi qu’une 
large douche dont le seuil

RÉNOVEZ SANS TRACAS

. Jne gamme complète
éfc planchers de bois franc prévemis 

■.fOlIRAGE sont disponibles en :
' • 6 essences de bois naturelles 
• 3 largeurs ^

13 possibilités de couleurs

Frêne, exclusive,*^^ 
naturel
L.e vrai produit 
est dans la boîte...
Demandez 
à ouvrir une boîte!
Un investissement 
pour la vie...

Urrprodul B04*FIWftC inC. Beaur». Québec, Canada. 1-«0(M63-1303 
Visilai notre site web: httpJ/www.boa-iranc.com

QUÉBEC (LES SAULES) ST-GEOflGES (BEAUCE)
Plaatlwr Bois Franc 2000 C.G. Ptaneber 
(410) B71-7444 (418) 228-7405

• 2 types de finis 
Sept couches de polyuréthane appliquées 
en usine et séchées à l'ultravioiet

BAIE-COMEAU LA MALBAIE PINTENDRE
Galerie 4a Taals Hear! Jeaa S Fils Plaaclwr Bois Franc 2000
(411) 296^063 (41B) 065-3007 (411) 137-8800

Sefon vos besoins.
nous offrons:
• Élaboration de plans et devis 

( 3 dimensions)
• Conseils sur les produits et 

matériaux
• Recherche et sélection des 

meilleurs entrepreneurs
• Surveillance des travaux

Nos principaux domaines
d'interventioni
• Aménagement intérieur 

(cuisine, salle de bains, 
sous-sol et bureau)

• Chauffage et ventilation
• Revêtement extérieur
• Portes et fenêtres
• Isolation
• Plomberie et électricité

Qualité et respect des budgets assurés

GIGUERE
&ASSOCIÉS 
1KHNKXNS CONSaS » ÎÉNOVATWN ET CONSTÎIKTION

Tél.: 832-8875 Fax: 832-6165

est assez bas pour être franchi 
par un fauteuil roulant.
Grâce aux cinq conseillères 
expérimentées de Lacroix 
Décor, les professionnels de la 
construction comme les ; 
bricoleurs peuvent trouver des 
produits et accessoires qui 
répondent à leurs besoins, à 
leurs goûts et à leur budget. Ld 
salle de démonstration, située ’ 
sur la rue des Basses-Terres (près 
de Bouvier), dans l’édiflee de . 
Deschênes & Fils, est ouverte les 
jeudis et vendredis soir, ainsi ; 
que le samedi. Pour plus de 
détails, composez le 627-4771.»

•••••••••••••••••••••••••••••••**«*»#••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••****•••••••••••••••••••• ••••••••••

AFFRONTEZ L’HIVER

NOUVEAU
GARAGE 

EN
ASPENITE

Complet avec porte de toile

11 X 16 X 6,6 pi

299$
11 X 20 X 6,6 pi

349$
LJ)

ANTIGEL
pour pare-brise 

-40"c. 4 L
vendu en cafaM de 4 

llmK* d'une celeee per citent

® 99*
Li l'iiülLL!

LES ^ 
ANCRAGES 

PERMANENTS 
PERMEFIX

M*

' eh.

Noua avona un ancrage 
permanant qui convien­
dra A votre abri at é votre 
typa de revêtement 
Noa produtta offrent une 
apparervie soignée 
Ils évitent d'endommager 
votre pavage avec daa 
doua

. Laa sangles antl-vant ne 
sont plus requises

toit en 2 X 6 po, 
10x20

299$
côtés en 2 X 3 po, 

10 X 16 X 6 pi

269$
NOUS VENDONS 

ACCESSOIRES DE 
QARAQE

> Port** <!• garag*
- PAI* do 10 pi
> Plquot pour 

courrol*
- Courrol*
- Annoaux d* pOI*
- torro A garag*
- Band* élastiqu* 

avoc crochat*
AUSSI OFFIRT:

QARAQB IN ^ 
CONTRBPLAQUÉ

KOHLER
sort de 
l’ordinaire

••••••••••••••••*
• •••••a********
• aaaaaaaaaaaaa* *.*

•a 
'* 
:*i'

VISITEZ
NOTRE
SALLE
D’EXPOSITION

Distributeur 
des appareils 
sanitaires

KOHLER

Tous les goûts, tous les styles 
(jans notre magnifique collection 

(j’éviers de cuisine de haute qualité

KOHLER...

HEURES D’OUVERTURE:
lundi au mercredi: 8h à 17h 
jeudi et vendredi: 8h à 21h 

samedi: 9h à 17h

('( nli'cdc licnorali(ui

^ Hanxv inc. J
%''

2795. boni Pere Lelicvie Quebec
f.nSF DLCOTt/.CCEPrFf ' U A U I

imteur

Salle de montre
AalddalslV

1140, rue des Basses-Terres, Québec 
Tél.: 627-4771 / Télécopieur: 627-2740

PaactiiwM ^ 1
lAcnoni n l* Il
04COW SS. 1 *1

BwtBouvtar
... ..............~'"i J

Beul da la Cagdals

r
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Chez Ti-Frère complète 
son service de la literie 
par la vente de matelas

Meubles Christian 
Gaudet perpétue 
la tradition familiale

hez Ti-frère, le maxi centre 
d'aubaines de la décoration où 
on trouve tout sous un même toit, 

^©ffre maintenant des matelas de marque 
'Sommex et Spring Air. Le spécialiste du 
'Resign intérieur répond ainsi à une 
^demande formulée régulièrement par sa 
rçlientèle.
' {Il était devenu naturel de compléter notre 
'{pyon de la literie, explique au cours d'une 
«entrevue le gérant général Jean-François 
Bergeron. Implanté d'abord à nos succur- 

: sales de Montréal et Dorval, ce service est 
,fès apprécié et remporte un franc 
iuccès ».

-^entreprise a porté son choix sur les pro- 
Tduits Sommex et Spring Air parce qu'elle 
: èait à la recherche du confort optimum, 
;cJans une fourchette de prix correspondant 
;û tous les budgets. Ses conseillers ont suivi 
'des cours afin de bien guider les consom- 
ÎOnateurs dans leur sélection.
jfchez Ti-Frère propose un service complet 
'avec des produits disponibles sur place 
;pour une livraison rapide. En fait, il ne reste 
'dux acheteurs qu'à faire leur lit et on offre 
-même de repartir avec les vieux matelas. 
•Ces derniers sont remis à une oeuvre 
'humanitaire soutenue par les Chevaliers 
de Colomb pour venir en aide aux gens 
plus démunis.
Les clients du maxi centre d'aubaines du 
215, boulevard Hamel, à Vanier, peuvent 
bénéficier actuellement d'un spécial mar­
quant le lancement de ce nouveau ser­
vice auquel se greffera éventuellement la 
vente des têtes et pieds de lit: pas de TPS ni 
de TVQ et, lors de l'achat d'un ensemble 
complet (sommier et matelas), on obtient 
gratuitement le support métallique.

D'autres nouveautés
Chez Ti-Frère marque aussi l'arrivée de l'au­
tomne avec une nouvelle présentation 
visuelle de ses produits de céramique. Les 
clients peuvent admirer au sol un éventail 
de possibilités d'utilisation des tuiles et l'ef­
fet que procure l'une ou l’autre des métho­
des choisies pour leur disposition.
Toujours à l’avant-garde. Chez Ti-Frère 
innove égaiement en proposant la fabrica­
tion de stores verticaux sans limite de 
couleur. Le client se présente avec son 
échantillon de couleur et il n’y a pas de 
compromis. Il obtient exactement la teinte 
désirée. La confection immédiate sur 
place des autres stores dans toutes les 
grandeurs demeure une spécialité de l’en­
treprise.
La philosophie qui fait le succès de Chez Ti- 
Frère reste un défi relevé quotidiennement 
par l’équipe des conseillers du maxi cen­
tre d’aubaines. « Nous avons en main tout 
ce qu'il faut pour décorer la maison et 
nous sommes très étonnés si quelqu’un ne 
trouve pas ce qu’il cherche, affirme Jean- 
François Bergeron. Dès que les gens ont un 
besoin en décoration, nous nous devons 
de l’avoir ».
Une nouvelle décoration est accessible à 
tous les budgets, note ce dernier. Il suffit d’y 
aller selon ses ressources financières en 
débutant par une seule pièce s’il le faut, 
mais en prenant soin de tenir compte du 
reste de l’habitation dans la mise au point 
du projet. Les consommateurs peuvent 
aussi opter pour des produits plus ou 
moins dispendieux, mais en visant toujours 
le meilleur rapport qualité/prix, ce que 
propose Ti-Frère dans ses maxi centres 
d’aubaines de Québec, Montréal et 
Dorval. 

D
ons les années 1960, les frères Yves-
Thorrras et Gaston Goudet s'associaient 
pour se lancer en affaires dans la vente 

de mobilier sur la Rive-Sud de Québec. Près de 
vingt ans plus tard, les propriétaires prenaient la 
délicate décision de déménoger leurs pénates 
sur la rue Marie<le-l’lncarnation, à Québec. Dès 
lors, le commerce connaîtra une certaine 
prospérité, à un point tel qu'il ne quittera plus le 
quartier Saint-Sauveur.
À partir de 1988, les événements se bousculent à 
un rythme effréné au sein de l’entreprise, 
d'abord avec la relocalisation du magasin dans 
l’édifice qui lui servait d'entrepôt sur la rue Saint- 
Bernard. L’année suivante, le fils de l'aîné, 
Christian, prend la relève de son oncle Gaston 
aux côtés de son père. Finalement, en 1990, 
Ameublement Gaudet adhère au groupement 
Le Meubleur, une filiale de Cantrex, plus impor­
tant groupe d’achat dans le domaine du mobi­
lier au Canada.
Cette nouvelle association permet à 
Ameublement Gaudet de profiter d'une très 
vaste sélection de meubles pour tous les goûts 
et pour tous les budgets, en plus d’économiser 
des coûts de publicité. Le magasin continue 
toutefois de garder en stock des meubles acces­
sibles et abordables pour la population locale.

En mars dernier, Christian Gaudet, avec l’aide de 
son paternel, a posé un nouveau jalon dans 
l'histoire de l’entreprise familiale en ouvrant un 
second magasin sur le boulevard Charest, un 
secteur où l’on retrouve plusieurs détaillants de 
meubles. Le nouveau magasin, appelé Meubles 
Christian Gaudet, possède une salle d'exposition 
de près de 10 000 pieds carrés sur un seul 
plancher, ainsi qu’un entrepôt d'une superficie 
équivalente.

Meubles Christian Gaudet est le seul membre du 
groupe Le Meubleur dons la région immédiate 
de Québec, ainsi que le seul magasin du boule­
vard Charest à vendre des électroménagers. On 
y trouve, en plus, des appareils électroniques, 
des matelas, des luminaires, des accessoires et, 
bien sûr, des meubles. La majorité de ces articles 
sont fabriqués au Québec.
« Nous essayons d’offrir des articles différents des 
autres magasins, que ce soit sur le plan du style, 
de la couleur ou des matériaux », affirme 
Christian Gaudet, qui avoue être presque tou­
jours sur les lieux. « Quand je ne suis pas ici, c'est 
habituellement parce que je me trouve à l’autre 
magasin ».
Meubles Christian Gaudet offre le service de 
livraison gratuite dans la grande région de 
Québec, ainsi que des conditions de paiement 
qui rivalisent avec les autres magasins de 
meubles à grande surface.
Une équipe de trois conseillers chevronnés est 
sur place pour aider les clients à faire des choix 
judicieux. Certains d'entre eux ont même une 
formation en décoration d’intérieur. Le vendeur 
s’occupe de son client du début à la fin et 
assure même un suivi après la vente.

Dans quelques mois, le fondateur, Yves-Thomas 
Gaudet, prendra une retraite bien méritée après 
40 ans de loyaux services à une clientèle des 
plus fidèles. Il sait toutefois qu’il peut partir l’esprit 
tranquille, car son fils a les choses bien en main.

Pour plus d’information, communiquez avec 
Meubles Christian Gaudet au 681-4200 ou corv 
sultez le site Internet aux coordonnées suivantes : 
www.total.net/~cgaudet.
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• Tous les tissus à la verge
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Matelas
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Le Marché du Store ^ 
ouvre ses portes à Lévis
Ie mois dernier, un trentième super­

magasin Marché du Store ouvrait 
ses portes au 72, bouievard 
Kennedy à Lévis. Ce nouveau magasin, 

d’une superficie de 3600 pieds carrés, 
s’inscrit dans la plus récente phase 
d'une grande expansion qui a débuté 
en 1990.
Un « success story made In Québec »

Le tout premier magasin, une entreprise 
familiale fondée en 1954, a connu un 
très grand succès auprès de la clientèle 
montréalaise pendant plusieurs années 
sous le nom de Au Bon Marché. 
L’établissement, qui s’appelle main­
tenant le Méga-Marché du Store, peut se 
vanter d’être le plus grand magasin de 
stores au monde.

ISOLATION • INSONORISATION « VENTILATION « POLYURETHANE
- Établi 

depuis 1951
- Membre de l’APCHQ

ISOLEZ ET EPARGNEZ

RICHARD DEMERS - Rés. : 832-0040 
MEMBRE RECONNU DE LA 

RÉGIE DES ENTREPRENEURS

Aujourd’hui, Le Marché du Store cons­
titue la plus importante chaîne de ma­
gasins spécialisés dans les stores au 
Canada. On en retrouve môme en 
Ontario et aux États-Unis sous l’appella­
tion Blinds To Go. Ce regroupement de 
65 magasins bénéficie d’un extraordi­
naire pouvoir d’achats de matériaux, ce 
qui lui permet d’offrir des prix de gros, 
de courts délais de livraison et une vaste 
sélection de plus de 20 000 styles et 
couleurs. En achetant directement du 
fabricant, les clients du Marché du Store 
profitent des plus bas prix garantis. En 
fait, aucun autre magasin ne peut ne 
peut concurrencer la qualité et les prix 
offerts par Le Marché du Store.
Le concept est simple mais efficace. On 
p>ourrait en quelque sorte le comparer à

un restaurant 
qui sert des 
mets à
emporter. Vous 
vous rendez sur 
place pour 
choisir la 
couleur, le style 
et le type de 
store — verti­
cal, horizontal, 
plissé ou de 
toile — ainsi 
que le matériel
— tissu, PVC, 
aluminium ou 
bois de tilleul
— que vous 
désirez. Pour 
passer votre 
commande, 
vous devez

ISOLATION 
IDÉALE INC.

Ouvrage garanti. Estima­
tion gratuite. Plus frais en 
été, plus chaud en hiver. 
Résidentiel, commercial, 
industriel.

• Nous desservons le
Québec métropolitain

également indiquer les dimensions de 
vos fenêtres.
Qualité et rapidité

La plupart des commandes sont livrées 
dans un délai de 24 heures. Les stores, 
fabriqués à l’usine de Montréal, sont 
livrés pendant la nuit. Le lendemain, un 
membre du personnel vous appelle 
pour vous avertir que votre commande 
est arrivée et que vous pouvez en pren­
dre livraison.
Bien entendu, le principal rôle du per­
sonnel est de vous conseiller avant la 
prise de votre commande afin de s’as­
surer que les stores correspondront à vos 
goûts, à vos besoins et à vos attentes.
Le Marché du Store vous offre 
des articles sur mesure au 
meilleur prix garanti, dans le

plus grand choix et dans les meilleurs 
délais. Que voulez-vous de plus? Eh bien! 
Que diriez-vous d’apprendre que tous 
les stores fabriqués et vendus par Le 
Marché du Store sont garantis à 100 %?,' 
Tout compte fait, cela ne vaut même ’ 
pas la peine d’aller voir ailleurs.
Outre le nouveau magasin de Lévis, Le 
Marché du Store possède aussi des suc-’ 
cursales à Québec — sur le boulevard 
Hamel — à Vlctoriaville. à Chicoutimi et 
à Saint-Georges de Beauce. La plupart 
des magasins sont ouverts jusqu’à 21 h 
du mercredi au vendredi, le samedi 
jusqu’à 17h et le dimanche de 12 h à 
17 h.

CONDOS MODELES A VISITER

Très grande superficie 4 1/2,1160 p.c.,
SUR UN ou DEUX NIVEAUX AVEC ENTRÉE 
PRIVÉE INCLUANT STATIONNEMENT EXTÉ-Conftrobourg

19^7 Inc. RIEUR, PISCINE EXISTANTE.

Châteauhourg èu Mesnil'^^^
3 1/2*4 1/2 • 5 1/2

En prévente 18 condos av^ garage, ascenseur.

Information et visite
628-1990 ou 621-9025
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... POUR UNE AMBIANCE CHALEUREUSE!

STQRES VERTICAUX 
LCORAMA»

.,.FAITS SUR MESURE 
AU MEILLEUR PRIX!

Notre meilleur store vertical 
en vinyle de luxe. Choisissez 
parmi une douzaine de couleurs 
dernier cri. Rail de qualité 
supérieure, goranri à vie!

Ex: Stora po«r porte potk), ZS'iSA*

5999
STORES VERTICAUX •DÉCORAMA»
N'IMPORTE QUEUE AUTRE GRANDEUR à partir de

STORES VERTICAUX POUR PORTE PATIO
Des milliers d'autres ^^99 
modète^s sont disponible!
A partir de seulement AV < **'

m

|ORES PLISSÉS en

SUS LUXUEUX
...FAITS SUR MESURE 

AU MEILLEUR PRIX!
Rehaussez la "chaleur" de votre décor tout en 
écofKMnisant de Pénergie et de PargenH Ces stores 
luxueux sont fabriqués pour conserver la chaleur 
...en toute beauté! Chaix de 3 modèles 
et 10 belles couleurs!

STORES PLISSÉS «BRIGHTON», 
«MIRAGE», «CAPRICORN» aptrtir dt

STORIS HORIZOHTAÜX • OHUUIRES • TWUS DE FENETRES
Venez découvrir le plus grand 
choix au Québec, toujours au 

meilleur prix!

V Solarium trois saisons \ Solarium amovible
V Installez-le vous-même pour piscine
N Solarium quatre saisons v Auvents de verre
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fFinancement disponible |

S237, boul. Hamel, bureau 130, Québec (Québec)
Tél. : (418) 877-1888 • Fax ; (418) 877-2M3 
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L'hiver est à votre porte...
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Faites en sorte 
qu'il y reste !

QUALITÉ 
0 CONFORT 
0 SÉCURITÉ 
0 SERVICE

Porte tout P.V.Ù

265. boul Wilfnd-Hamei. Vanter 
(angle rue du pont Scott, en face de rhôprtal Christ-floi) 687.0063

72, boul du Président-Kennedy. Lévis 
836-6646
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/RÉNOVATION m'OECORATIOI^^..
l^évî a trouvé le moyen de prolonger votre été!
■ a réputation de Trévi en tant que chef de 
M (Ile dans la fabrication et l'installation de 
du piscines n'est plus à faire. Toutefois, cer­

taines personnes semblent encore ignorer que 
cette entreprise québécoise, qui poûéde une 
vingtaine de succursales jusqu'en Ontario et 
dans les Maritimes, tabrique aussi des spos, 
des gozébos et des verrières.
En fait, si Trévi se démarque de la concurrence, 
c'est en grande partie grâce à son centre de 
recherche, où des ingénieurs tentent de 
découvrir de nouveaux composés répondant 
à des besoins bien précis, et s'affairent à con­

cevoir des structures solides et ergonomiques.
C'est ce savoiefaire, en particulier avec le gui- 
nite, qui est à l'origine de grandes réalisations 
dans la section du Biodôme consacrée au 
monde marin. Il a également mené à de rK>m- 
breux cor>cept8 brevetés, ainsi qu'à des pro­
duits exclusifs à Trévi, dont le tout derniemé, 
appelé Moustl-solaire.
Comme son nom l'indique, le Moustl-solaire 
protège contre les moustiques et les rayons 
ardents du soleil, mais aussi contre le froid, le 
vent et la pluie. Il s'agit en fait d’un croisement 
entre un « gazebo» et une verrière. Le Mousti-

Céraitlix propose le plus 
grand choix de céramiques 
et les meilleurs prix

solaire a exactement la même apparer>ce 
qu'ur>e verrière, à une traction du prix.
Son toit est fait d’une membrorre ékjstomère 
teintée qui filtre les rayons du soleil sans créer 
d’effet de serre. Cette membrane est tout de 
mérrre assez transparente pour perrrrettre d'ad­
mirer les étoiles le soir venu. Mais les princi­
pales qualités du toit sont qu’il peut focilement 
supporter le poids d’un homme — sa mémoire 
moléculaire lui fait reprendre sa torme origi­
nale — et qu’il est peu coûteux. De plus, 
comme II s’agit d’un corps gras naturel, la 
neige y glisse comme sur le dos d’un canard, 

ce qui évite tout entretien en 
hiver.
Les côtés du Mousti-solaire 
sont des moustiquaires, 
qu'on peut remplacer par 
des vitres simples. Des pan­
neaux de résine de synthèse 
protègent le bas du mousti­
quaire contre les coups, 
alors que des parois amovi­
bles en polymère translu­

cide assurent une exceftenfe protedlon contre 
les infempéries, le vent el le temps liais, de 
quoi protonger t’élé de quelques semaines.
La charpente en aluminium émoIHée 
antirouille possède un protBé breveté qui la 
rend solide et légère. Elle est assez tacHe ô 
iristaller pour permettre ô tout individu un tonf^ 
soit peu bricoleur de l’assembler lulméme et 
économiser ainsi des frais 
d'installation. Sa grande flexibilité fait que le 
Mousti-solaire fseut être utilisé comme sola­
rium, • gazebo » pour spa, couvre-piscine ou 
comrrre pavillon d’été.
Le Moustl-solaire a été présenté pour la pre­
mière lois ô Québec ô l'occasion de l'exposi­
tion provinciale, dans le nouveau centre de 
foire. Le succès a été instantané. • Les gens 
avaient tous la même réaction en entrant », » 
affirme Anne-Marie Tessier, qui est responsable 
de la section spas, verrières et « gazebos» au 
rrragasin Trévi du boulevard Pierre-Bertrand ô • 
Québec. « Ils disaient tous qu’ils attendaient ce 
genre de produit depuis longtemps. »

1a céramique prend de pius en plus de place dans 
la maison et représente un projet de rénovation 
accessible ô tous les bricoleurs. La place pour s’en 
convaincre s’est Céramix, 430, rue Saint-Sacrement ô 

Québec où les consommateurs peuvent admirer des 
milliers de modèles de tuiles dont plus de 500 lots 
disponibles immédiatement pour être emportés.
Céramix, c’est aussi une entreprise qui garantit les 
meilleurs prix en tout temps. Les clients y découvrent 
r^ulièrement des prix spéciaux pour réaliser de bonnes 
affaires et encore plus actuellement avec la vente 15e 
anniversaire.
Le propriétaire de Céramix, M. Gordon Raiche, souligne 
au cours d'une entrevue, qu’il ne vend que de la 
céramique afin de mieux performer dans ce créneau et 
d'en faire profiter sa clientèle. Cette exclusivité lui assure 
une crédibilité particulière des grossistes qui n'hésitent 
pas ô lui proposer leurs nouvelles lignes.
En parallèle, M. Raiche présente des fins de ligne ô des 

:prix imbattables, dans la bas et moyen de gamme. Ainsi, 
•c’est l’endroit pour trouver une tuile qui n’existe plus 
ailleurs, ou presque comme la mosaïque ô titre d’exem- 

'Ple, un atout majeur lors de travaux de rénovation.
L’entrepôt situé ô l’angle des rues Saint-Sacrement et 
Charest, du côté nord-ouest, est ouvert tous les jours aux 
heures normales d’affaires, y compris le dimanche 
après-midi. Les 10 000 pieds carrés du rez-de<haussée

regorgent de tuiles de céramique, granit, marbre ou 
d’ardoise dans un choix quasi illimité de couleurs, 
formes et dimensions, et venant de tous les coins du 
monde.
Exclusivités 9t occasions à l'étage 
L’étage supérieur est divisé en deux parties. Urie salle de 
montre unique de 5000 pieds carrés permet d admirer 
les produits les plus prestigieux sur le marché, dans un 
rapport de qualité/prix incroyable, et tous disponibles 
dans un délai de trois jours. Encore plus incroyable, 
l’autre section réservée aux fins de lignes écoulées ô 
0,99 $ et moins le pied carré, soit parfois ô 50 % du prix 
coûtant.
Centre d’économies par excellence, Céramix vend et 
loue tout ce qui est relié ô la pose de la céramique 
avec des conseillers expérimentés toujours disponibles 
pour conseiller judicieusement les bricoleurs. D’ailleurs 
M. Raiche insiste; la pose de la tuile représente uri projet 
accessible pour presque tout le monde et sa réalisation 
apporte une grande fierté, car l’imagination et la créa­
tivité n’ont pas de limite avec ce matériau.
Céramix possède tout pour faciliter la tâche: colle, mor­
tier, ciment, métal de finition, location de couteaux et ser­
vice de coupes, entre autres; on y trouve aussi d’autres 
accessoires reliés directement ô la céramique, comme 
des supports pour le savon et les serviettes, ô titre 
d’exemple.
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SPÉCIAL
à partir de

2499$
PROriTEZ DU PLEIN AIR 
JUSQU'À L'NIYER 
OU PRESQUE

> Pratique,
à l'abri des moustiques, 
du vent, de la pluie

• Multifonctionnel : comme 
couvre-piscine, gazebo, spa 
ou Florida Room

> Facile à installer 
et à démonter

• Évolutif, peut se convertir 
en solarium

• Structure d'aluminium
• Supporte la neige
• Finition impeccable

L'OASIS DE REMISE EN FORME
Profits! dos UoiifaHs reknants et riièrapoiiliqMS do 
MS spos. Los mdfiplos {ots do massogo placés oox 
ondroits strotègiqMS détondont la noqao, lo dos ot 
los ^ods, toot 00 favorisoat la drcidatioa sangoloo.

«P»*!] 3495$

révi
DE LA PISCINE

Fabricant-Installateur
SPAS - VERRIÈRES - MEUBUS DE JARDIN

QUÉBEC ïlvis
909, M. Ptairt-lMlrME (1, roat* KMMdy

687-1988 838-3173
*Aprt« aoc«ptatton du MfvloR (Kj orAdH 

Photo il titf* (MaM. Oltr# vRitd» pour un tfnpê HwH*.

UN CHANGEMENT 
DE DÉCORA

PlMB, OewlE, ridttiix, 
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♦ COMPTOIRS
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 ♦TUILES

♦TABLES 

^ - - ♦FOYERS

appris à 
satisfaire 
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et vos 
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2699, Watt, local G (Parc Colbert) 
Ste-Foy (Québec) GIP 3X3 

Tél. : (418) 652-3570 Télec. ; 652-3498
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Unifamiliale de prestige

à compter de
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à Duberger 

(par Père-Lelièvre 
et Gardenias)
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JLes produits des Fibres 
Pynamiques Souiard . 
apportent éiégance et 
économie au bâtiment

Steamatic, chef de file dans 
le domaine du nettoyage 
commercial et résidentiel

n projet de rénovation vise tou­
jours à améliorer un bâtiment.

__ Les Fibres Dynamiques Soulard
fabriquent justement une gamme de 
produits qui répondent à ce critère.
En effet, l'entreprise fondée en 1987 
^brique des patios, des perrons, des 
escaliers, des rampes et des colonnes 
faites pour résister au futur et qui ne 
requièrent pas d'entretien. Installée à 
Saint-Apollinaire, l'usine procure du tra­
vail à une trentaine de personnes.

tion des immeubles à logements car 
elles minimisent les frais d'entretien. 
Sécurité et longévité

Ses produits sont appréciés aussi bien 
par les bricoleurs que les constructeurs 
■qui se les procurent auprès des grands 
centres de matériaux ou d'un réseau 
de distribution en région. Leur durabili­
té est reconnue puisque leur procédé 
de fabrication fait ses preuves depuis 
plus de 30 ans.

Les patios, galeries et balcons Dynafib 
sont conçus d'une seule pièce et n'exi­
gent pas non plus d'entretien. Ils sont 
fabriqués d'un noyau constitué d'un 
bois de Colombie complètement 
enrobé de fibre de verre. La face 
supérieure est finie « gelcoat » et anti­
dérapante.
Les escaliers sont également antidéra­
pants, donc sécuritaires. Avec ou sans 
contremarches, ils sont recouverts de 
fibre de verre, ce qui leur permet de 
résister au calcium, sans aucun entre­
tien particulier. Un choix de colonnes 
faites d'extrusion d'aluminium offre des 
caractéristique similaires.

Forte de son presque demi-siècle 
d'existence, la firme Steamatic a 
mis au point des méthodes exclu­
sives et s'est dotée des outils les plus 

avant-gardistes pour s'assurer le titre de 
leader du monde du nettoyage résiden­
tiel et commercial. Installée à Québec 
depuis 1979, l'entreprise dispose d'un 
personnel de plus de 30 employés 
hautement qualifiés pour faire face aux 
dégâts causés aux bâtiments et à 
l'ameublement par l'eau, le feu, la 
fumée ou la simple utilisation régulière.
D'ailleurs, une étude objective effectuée 
•par une institution scientifique a démon­
tré que Steamatic s'avérait le plus effi­
cace parmi les procédés les plus en 
vogue dans le nettoyage du tapis : le 
rendement de Steamatic fut de 64 % 
comparativement à 52 % pour le 
procédé par effervescence, 40 % celui à 
sec par électrostatique et 20 % dans le 
cas d'un appareil domestique.

ment mis au point des méthodes éprou­
vées de nettoyage des conduits d'air qui 
éliminent plus de 80 % des contaminants 
qui y sont présents.
Steamatic, c'est un réseau de 340 fran­
chises réparties dans 19 pays, dont 66
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Fabriquées de profilés d'Alcan recou­
verts d'émail cuit â l'électrolyse. les 
rampes ne rouillent pas, ce qui leur 
donne une durabilité à toute épreuve. 
Certains modèles imitent même le fer 
forgé pour répondre à la demande 
des amateurs amoureux du look de 
ce matériau traditionnel mais dont 
l'entretien rebute.

Les produits fabriqués par les Fibres 
Dynamiques Soulard semblent plus 
dispendieux au départ que les maté­
riaux conventionnels mais leur avan­
tage économique est indéniable à 
long terme. Leur installation facile en 
réduit considérablement le prix avec 
en plus une durabilité sans entretien 
complétée par une garantie de dix 
ans.

Mais Steamatic. c'est beaucoup plus 
que le nettoyage des tapis. En effet, la 
firme de Québec, située au 703, de la 
rue Godin, à Vanier, 527-6050, offre toute 
une gamme de services, allant du net­
toyage régulier des meubles à l'as­
sainissement et à la restauration des 
environnements commerciaux et rési­
dentiels à la suite d'un sinistre. 
Intervention efficace et rapide

La firme Steamatic de Québec 
s’implique dans les oeuvres de la
réglon. comme le nettoyage offert 

Manoir Ronaldgratuitement au l-----------
McDonald, comme l'illustre cette photo.

Porte-parole de l'entreprise, M. Michel 
Soulard explique que la solidité de ces 
rampes en fait â peu près les seules, à 
part celles en métal, qui respectent les 
normes du code du bâtiment. Elles ne 
nécessitent pas de peinture et sont 
faciles à installer, sans outils spéciaux.
,En fait, souligne M. Soulard. il suffit d'un 
tournevis. Elles sont livrées en sections 
préassemblées: il ne reste qu'à les 
assembler à l'aide de vis. Pas de 
perçage, pas de ciment. On les utilise 
donc de plus en plus dans la construc­

Le marché des produits en fibre de 
verre et de profilés d'aluminium a pro­
liféré au cours des dernières années. 
M. Soulard rappelle donc aux con­
sommateurs d'être prudents et de faire 
affaires avec une compagnie bien 
établie dont le volume de production 
assure la stabilité: sinon, la garantie ne 
signifie plus grand-chose au bout de 
quelques années.

Dotée du personnel le mieux qualifié, 
Steamatic peut gérer des situations d’ur­
gence 24 heures sur 24 et sept jours sur 
sept. Ses techniciens disposent de tech­
niques et d’équipements exclusifs qui 
ieur permettent d’assurer un service 
incomparable et un règlement rapide 
des réclamations en cas de sinistre, un 
atout fort apprécié de la clientèle.

au Canada. Porte-parole de celle de 
Québec, Mme Sylvie Bérubé rappelle 
aux consommateurs l’importance de 
faire un bon choix en matière d’inter­
venant dans le domaine du nettoyage 
et de se méfier des imitations.

De plus, les experts de l’entreprise sont 
en mesure de restaurer les équipements 
de haute technologie endommagés par 
l’eau et la fumée. Steamatic a égale-

Mme Bérubé remarque que certains se 
laissent souvent séduire par des offres 
faites par téléphone et qui semblent 
mirobolantes. « Nous ne faisons pas de 
relance téléphonique, précise-t-elle. Nos 
clients nous appellent eux-mêmes 
quand ils sont prêts ».

LES FIBRES 
DYNAMIQUES 
SOULARD INC.

Rampes 
d’aluminium 
en verre trempé, 
b^ons, marches, 
^i^aliers ei 
de
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TEXTILE
Spécialiste en décoration

Depuis bientôt 40 ans, harmonie, design et service vont de pair
Tél.: 667-6454

\| Rabais de
A MO/2(r à 30

sur vaste choix de tissus

\i\ Rabais juscju’à

sur douillette, couvre-lit et 
housse de couette
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Estimation gratuite
1-800-563-7685

Pour information, téléphoner pour connaître 
le dépositaire le plus prés de chez vous.

Rabais de
/o

sur papier peint PROVINCIAL
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ô MO

Nos conseillères sauront vous guider et 
trouver la touche qui donnera à votre 
intérieur ambiance et chaleur au reflet de 
votre personnalité.
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HEURES D’OUVERTURE :
lundi au jeudi 9 h à 17 h 30 
vendredi 9 h à 21 h
samedi 9hà13h

SERVICES OFFERTS:
' Confection et installation 
' Décorateur à domicile 
> Prise de mesure gratuite

2970. bout 5te-Anne, Beaupor-t
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Décor Ère : plus de 20 ans 
d'cxpéricncc dans le 
domaine de la décoration

Atlas Bains & Céramiques 
(division CIOT) offre de tout 
sous un même toit

Un projet de décoration nécessite un 
choix avisé de tissus pour les fenêtres, 
les canapés, les recouvrements de lits, 
les rideaux, avec, un agencement de 

couleurs assorties. Mais la coordination à 
tout prix est peut-être démodée? Dois-je 
assortir les textures et les motifs? La peinture 
se choisit-elle en premier ou en second? Bref, 
un projet de décoration, si vous voulez qu'il 
soit réussi, nécessite l’avis d'un expert.
^n affaires depuis plus de 20 ans. Décor Ère, 
située au centre commercial Ploza Laval, 
s’est bâtie une solide réputation à Québec 
<lans le domaine de la décoration grâce 
surtout à son expertise et son service person- 

.nalisé. Une recette efficace dont le succès 
repose surtout sur le travail et cette facilité à 
s'adapter aux besoins de sa clientèle.
Attentif aux besoins de chaque client
«Ce qui Importe chez nous, précise Marcel 

-Michaud, propriétaire de Décor Ère, c’est le 
service. Tout est possible dans le domaine de 
la décoration. Vous désirez une exclusivité, un 

,papier peint orné des plus belles teintes, des 
Vlus beaux motifs? Si vous avez le budget 
nécessaire pour réaliser vos rêves, tout est 
possible. Toutefois, ce qui nous distingue chez 
Décor Ère, c’est que nous nous efforçons 
d’être constamment à l’écoute de notre 
clientèle. Ce qui nous intéresse, c’est de bien 
conseiller nos clients, de les encadrer 
adéquatement afin qu’ils obtiennent satisfac­
tion. Chaque client reçoit un traitement parti­
culier.»
Avec un grand souci de professionnalisme, 
l’entreprise se spécialise dans toutes les 
facettes de la décoration. De la confection 
des rideaux en passant par la création de 
plans pour l’aménagement intérieur, du 
choix de la céramique, des teintures, des 
couleurs des plinthes au design de meubles. 
Décor Ère, appuyée par une équipe impor­
tante de professionnels, vous propose un ser­
vice clés en main pour la décoration de 
votre maison.

Quelques conseils pratiques
Beaucoup de gens n’accordent pas suffisam­
ment d’importance à la peinture lorsqu’ils 
décorent. La majorité des gens choisissent la 
peinture en premier puis ils décorent par la 
suite. Pour Marcel Michaud, c’est la dernière 
chose â faire. «La tendance aujourd’hui est 
aux couleurs foncées. Si quelqu’un arrive 
avec un bleu ou un vert spécial. Il sera tou­
jours possible de trouver un tissu qui pourra 
s’agencer avec les teintes sauf qu’il arrive 
souvent que la qualité du tissu ne correv 
ponde plus au budget Initial. Il est plus facile 
de choisir les tissus et la teinte en premier. La 
peinture s’agence plus facilement ».
«Maintes fois les gens arrivent à la boutique 
et nous disent que la peinture qu’ils ont 
appliquée n’est pas la même que celle qui 
était sur leur petit carton. Bien souvent la 
cause provient d’un mauvais choix de 
rouleau. Il existe trois différentes hauteur de 
fibre sur un rouleau. Il y a le 10 mm, exclusif â 
la peinture â l’huile; le 13mm, qui est un com­
promis pour l'huile et le latex; et finalement 
le 15 mm, réservé uniquement à l’utilisation 
du latex. Une personne pourrait peinturer un 
mur bleu avec trois rouleaux de grosseur dif­
férente et elle obtiendrait trois teintes de bleu. 
Pour obtenir une couleur la plus réelle possi­
ble, il est préférable d’utiliser un rouleau de 
15 mm, car le pigment de la peinture 
demeure sur le mur et non sur le rouleau. 
Lorsque l’on utilise un rouleau avec des fibres 
plus courtes, le rouleau a tendance à aspirer 
le pigment et ne l’applique pas sur le mur.»
Marcel Michaud de Décor Ère fonctionne 
selon une formule unique, celle de conseiller 
judicieusement sa clientèle afin de lui donner 
satisfaction. «Chez nous, on encadre les 
travaux de décoration de A à Z. Du plancher 
en passant par la céramique, les boiseries, 
les tentures, les rideaux, les stores et surtout la 
peinture Para qui offre un produit de qualité 
supérieure. En fait, nous fonctionnons selon 
un concept global qui fait que nous sommes 
présents à chaque étape de la décoration.»
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Ce qui attire en premier lieu le 
client chez Atlas Bains % 
Céramiques (division CIOT) du 
1385, Pointe-aux-Uèvres à Québec, c’est 

sa merveilleuse salle d’exposition 
agrandie tout récemment au coût de 
400 000 $. Cet investissement a permis 
d’accrolfre la surface d’exposition do 
10 000 pieds carrés et d’améliorer la 
façade de l’immeuble.
L’élément principal qui se dégage de ces 
travaux, souligne Dino Marzaro, l’un des 
quatre fils qui ont pris la relève de Carlo 
Marzaro et son épouse Marie-Marthe 
Cook, c’est que le client peut retrouver 
dans cette salle toutes les nouvelles terv 
dances des fabricants et du marché en 
général. En fait, le client retrouve de tout 
sous le même toit ; céramique, marbre, 
granit, toutes les marques de bains, 
douches, éviers et robinetteries connues 
comme Kohler, Acrylica, Grohe, Alcove, 
American Standard et Jacuzzi. Les clients 
bénéficient ainsi d’une meilleure présen­
tation d’une gamme de produits encore 
plus vaste.
Un autre point important à noter chez 
Atlas Bains & Céramiques, c’est que cette 
entreprise est dirigée par une famille de 
la région de Québec qui oeuvre dans ce 
domaine depuis plus de 25 ans. Une 
entreprise qui connaît le marché et la 
compétition. Avec cette expertise, les 
clients sont toujours assurés d’obtenir de 
judicieux conseils, de trouver en étalage 
les dernières nouveautés et surtout de 
pouvoir obtenir sur place une démonstra­
tion de tout produit qu’ils désirent acheter.
Usine de transformation
Atlas Bains & Céramiques possède égale­
ment sa propre usine qui modifie la pierre 
selon les goûts des clients. Grâce au ser­
vice de découpage sur place, les spécia­
listes de l’entreprise peuvent ainsi fabri-
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Profitez de l’expérience de noe décorateurs et deeigneret 
Loulee Trudel - Marcel Michaud - Karine Drolet

NOS PRODUITS :

• Décoration à domicile
• Coloration
• Plans, devis
• Confection
• Rembourrage
• Peintre, tapissier

• Tissus, voiles
• Valences, lambrequins
• Couvre-lits, douillettes
• Couettes, housses
• Tissus de recouvrement
• Papiers peints
• Tapis, céramique
• Stores, tringles et 

toiles solaires

Poseur: tapis et 
céramique
Installation de tringles 
et stores
Meubles sur mesure

• Persiennes (louves)
• Planchers de bols 

exotique
• Plafonds tendus
• Luminaires, cadres et 

objets d'art
• Accessoires de salles 

de bains

ERE
Plus de 22 ans à 

votre service

Service 
A domicile
653-3033
2750, CHEMIN SAINTE-FOY, 
PLAZA LAVAL, SAINTE-FOY

quer n’imporfe quoi, du revèfomonf do 
foyer au revôfomenf exfériour, on passant 
par les meubles et comptoirs. L’entreprise 
propose un choix Imposant de modèles 
de marbre, granit et tulles de céramique 
pouvant combler les goûts les plus 
exigeants. D’ailleurs leur expertise est 
régulièrement mise à contribution. «De­
puis les quatre dernières années, précise 
Dino Marzaro, Atlas Bains fk Céramiques a 
beaucoup développé l’aspect commer­
cial de ses travaux. Plusieurs Immeubles 
commerciaux do Québec sont venus 
nous voir tels ; Les Ailes de la Mode,
Simons, Loto Québec, Place Laurier, Place 
Ste-Foy ainsi que l’Aéroport de Québec., 
Partout où il y a des travaux avec des ^ 
pierres naturelles, du marbre, du granit ou 
de l’ardoise, c’est nous qui avons fait les- 
travaux. »
Division CIOT
Affilié avec le plus gros groupe d’achat 
au Canada (CIOT), cette union permet à 
l’entreprise d’accroître son pouvoir 
d’achat. «Au lieu d’avoir un chiffre d’af- ' 
foires de 3 millions, souligne M. Marzaro, ■ 
on tombe à un chiffre d’affaires de 40 mil­
lions. Ton poids dans la balance est beau­
coup plus élevé et en bout de ligne c’est 
le consommateur qui en profite. » Pas sur­
prenant de retrouver plusieurs exclusivités 
à des prix très raisonnables. Que vous 
optiez pour le granit, le marbre, l’ardoise 
ou la céramique, poli ou texturé, en car­
reaux ou en dalles, le choix do pierres ^ 
naturelles que vous ferez sera disponible 
à un coût vraiment abordable. De plus, la 
clientèle d’Atlas Bains & Céramiques peut 
compter sur le service personnalisé de la 
famille Marzaro et de son personnel pour 
trouver des produits exclusifs d’entretien et 
de réparation pour le marbre et la ' 
céramique tachés ou dépolis. ;

'J,

ATLAS
LE CHOIX 
NATUREL

- ALCOVE 
< JACUZZI
- KOHLER
- AQUABRASS
- AMERICAN 

STANDARD
- PORCHER
- MARONYX
- ET PLUSIEURS 

AUTRES

nÉTAILLANT
T O R I S E

KOHLÏR
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Des stores vénitiens 
sans entretien

CaJrr mmitm emtrrtirn

Finitec: nne entreprise 
québécoise spéeiaiisée 
dans l'entretien des 
planchers de bois franc

Scellr rntre «frojr pannraujc 
de verre trempe

Corde de nyton

Construction en aluminium

Chef de file dans la distribution de 
matériaux de construction et 
dans le pré-assemblage de 
porte» extérieures en acier depuis 70 

ans, la compagnie Daigle, une division 
de Cameron Ashley, est flère d’avoir 
çonclu une entente d'exclusivité avec 
Q.D.L. fabricant de produits verriers, pour 
la mise en marché et la promotion d'un 
produit qui révolutionnera le marché.
Le nouveau produit-vedette ; une porte 
avec store vénitien intégré. Ce nouveau 
çoncept révolutionnaire consiste en un 
store en aluminium scellé entre deux 
panneaux de verre trempé. L'inclinaison 
des lamelles, qui sont reliées ensemble 
par un cordon en nylon, peut être réglée 
du bout des doigts, à l’aide d'une glis­
sière sur le cadre de la fenêtre.
Le principal avantage de ce genre de 
produit est évident. Depuis des années, 
on voit apparaître toutes sortes de pro­
duits — brosse à rouleaux multiples, sys­
tème à ultrason, etc. — pour faciliter le 
nettoyage des stores horizontaux. Mais le 
meilleur moyen de garder ses stores pro­
pres reste encore de pas avoir à les 
laver.

Scellé en permanence à l’Intérieur de la 
porte, le vénitien n’accumulera pas la 
poussière et n’aura donc jamais besoin 
d’être nettoyé. Il gardera ainsi sa 
blancheur d’origine pendant des 
années. Que dites-vous de cela? De 
plus, comme le store est fixe, il ne risque 
pas de frapper contre l’une des vitres 
lorsqu’on ferme la porte.
« Ce store horizontal permet de régler 
précisément le degré de lumière et est 
très efficace sur le plan énergétique », 
indique Yvan Gilbert, coordonnateur 
régional des achats pour la division des 
portes.
Les vénitiens peuvent être intégrés à une 
porte — simple ou double — à un pan­
neau latéral, ainsi qu’à une porte de 
jardin. Chaque porte est couverte par 
une garantie limitée de 10 ans.
Les portes avec vénitien intégré sont en 
vente chez tous les marchands de 
matériaux et les spécialistes en portes et 
fenêtres. Elles sont distribuées exclusive­
ment par Daigle. Pour de plus amples 
renseignements, faites le (418) 878-3905 
dans la région de Québec ou composez 
sans frais le 1-800-463-6113.

Depuis une dizaine d’années, le 
marché de la décoration a 
connu une recrudescence en ce 
qui regarde les planchers de bois franc.

À cet égard, le Canada se classe pre­
mier au monde, suivi des États-Unis, du 
Japon, de l’Angleterre et de l’Irlande.
Cet engouement pour ce revêtement 
d’intérieur a toutefois laissé une carence 
importante dont on a pas 
cru bon s’attarder ou si 
fjeu : l’entretien. De 
quelle façon doit-on 
entretenir un plancher de 
bols franc une fois que 
nous l’avons Installé?
Fondée ily a4anspar 
messieurs Raynald Rioux 
et son associé Jean-Pierre 
Nittolo, FINITEC est une 
entreprise québécoise 
qui s’est spécialisée dans 
la finition, la restauration 
et l’entretien de plan­
chers de bols franc. En 
fait, l’entreprise a vu le 
jour dans le but spéci­
fique de simplifier l’entre­
tien des planchers de 
bols franc et de mettre 
sur le marché des pro­
duits spécialement conçus à cet effet. La 
mise en marché de ces produits a rapi­
dement connu du succès. Depuis sa 
création, le rayonnement de cette entre­
prise a largement dépassé les barrières 
du Québec puisque l’entreprise vend 
des produits en Ontario et dans l’Ouest 
canadien, aux États-Unis, en Irlande et 
bientôt en Angieterre.
Ensemble de nettoyage
En matière de planchers de bois franc, 
FINITEC offre un ensemble de nettoyage 
qui permet d’utiliser régulièrement un 
nettoyant sur tous vos planchers. Il s’ap­
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Cadrr sans enlrelien

Seellé entre deux panneaux 
de verre trempe

( 'arde de niflon

Const ruction en aluminium

Q) (iaranlie 10 ans limitée
• Contrôle pratique du niveau 

de lumière et d’intimité selon 
vos besoins.

• L’ajustement des lamelles se 
fait du bout des doi|{ts.

• Farile à laver et à entretenir. 
Fini la poussière sur les 
stores.

• Fabriqué d’aluminium robuste,
- sain pour l’environnement,

inséré dans un verre trempé 
très sécuritaire.

• Vénitien fixe / Sans bruit lors 
de la fermeture de la porte.

• Plus efficace sur le plan 
énergétique.

• Convient aux portes d’entrée 
et aux panneaux latéraux, 
ainsi qu’aux portes patio.

• Vénitien en aluminium blanc.

DISPONIBLE CHEZ TOUS LES MARCHANDS DE MATERIAUX ET SPECIALISTES DE PORTES ET FENÊTRES

DISTRIBUÉ EXCLUSIVEMENT PAR 
TEL. ; 1 418 878-3905 
TÉL. : 1 800 463-6113

g DAIGLE
CAMBlONASHmr

plique facilement et élimine la saleté 
tout on conservant la beauté du fini. 
L’ensemble comprend une vadrouille à 
large surface, un manche, une housse 
super absorbante, lavable à la machine 
ainsi que le nettoyant à plancher 
FINITEC.
Le revitalisant
Ce produit a la particularité de conser­

ver et de raviver le lustre 
des planchers. Il est donc 
préférable de l’utiliser 
régulièrement et do ne pas 
attendre que les planchers 
soient usés. Non toxique, 
sans odeur, il ne jaunit pas 
et sèche rapidement.
Les vernis performance
L’entretien d’un plancher 
de bois franc n’est pas tou­
jours une tâche facile à 
exécuter, surtout si vous ne 
possédez pas les outils 
nécessaires pour accom­
plir ce travail. Restaurer un 
plancher de bois franc 
sans avoir à subir les 
désagréments d’un 
sablage en profondeur et 
de supporter l’odeur 
désagréable des anciens 
vernis est désormais chose 

possible. Le produit Performance est en 
fait un fini industriel conforme à l’environ­
nement et fabriqué selon une nouvelle 
technologie. Il est pratiquement inodore 
et sèche en quelques heures.
Important distributeur des produits de 
planchers que l’on retrouve dans 
plusieurs magasins à grandes surfaces, 
les quincailleries, les marchands de 
matériaux et les spécialistes de couvre- 
planchers, FINITEC propose également 
des services conseils dans la finition et la 
restauration des planchers de bois franc.

Conservez vos planchers 
de bois franc

en bon état grâce à FINITEC

Utilisez régulièrement le nettoyant Finitec sur tous 
vos planchers de bois franc en lamelle ou 
parquetterie.

Il existe enfin un ensemble spécialement conçu 
pour le nettoyage de vos planchers de bois 
franc. Cet ensemble comprend la vadrouille à 
large surface, un manche, une housse super 
absorbante, lavable à la machine, ainsi que le 
Nettoyant à plancher Finitec.

Le Nettoyant à plancher Finitec élimine 
facilement la saleté, tout en conservant la beauté 
du fini. Maintenant simple et rapide, il suffit 
de vaporiser un peu de Nettoyant Finitec sur la 
vadrouille et l’entretien de vos planchers de 
bois franc, devient un jeu d'enfant!

Conservez le lustre de vos planchers de bois franc^
n'attendez pas qu'ils soient usés.
ir KEVIIAI ISANT

Le Revitalisant Finitec est spécialement 
conçu pour raviver le lustre de vos planchers 
de bois franc. Il est non toxique, 
pratiquement sans odeur, ne jaunit pas et il 
sèche rapidement. Ce produit vous 
permettera d'une façon simple et rapide de 
conserver le lustre de vos planchers en bon 
état ou de redonner le lustre à vos planchers 
légèrement usés. Utilisez l'Applicateur de 
Revitalisant Finitec (xiur un rrK'illeur résultat
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Mouvel arrivage de 
meubles à la Maison 
du rotin 2000

La Maison Poliquin 
Textile: un service 
qui se mesure en maître

Seul magasin spécialisé exclusive­
ment dans le mobilier de rotin et 
d'osier, la Maison du rotin 2000, qui 
compte plus de 20 ans d'existence, 

dessert la clientèle de la Vieille Capitale 
depuis près d'une décennie.
L’expérience qu'ont acquise les proprié­
taires au fil des années leur a permis 
d’obtenir des connaissances appro-

fondies au sujet des meubles en rotin et 
leur fabrication. Ils ont d’ailleurs pris l’en­
gagement de ne vendre que des pro­
duits milieu et haut de gamme. « La dif­
férence entre le milieu de gamme par 
rapport au bas de gamme réside dans 
la solidité et la durabilité », affirme la 
présidente, Hélène Gagnon. « Le haut de 
gamme, lui, se distingue par sa difficulté 
d’exécution, c’est-à-dire son style et sa 
finition élaborés ».
Tous les meubles qu’on trouve à la 
Maison du rotin 2000 sont entièrement 
faits à la main et assemblés avec des vis 
— quoi que celles-ci soient cachées par 
des chevilles de bois et des lanières de 
cuir. Plusieurs tressages en osier 
épousent des formes de bois ou de 
métal, ce qui les rend très solides.
Plié à la vapeur, le rotin, quant à lui, ne 
fendille pas et garde sa forme pendant 

e nombreuses décennies. Tout comme 
osier, il peut être teint et peint selon les 
oûts.

Les conseillères en magasin, dont cer­
taines possèdent une formation en 
d^oration, enseignent aux clients à 
reconnaître ce qui fait la qualité des 
meubles en rotin. « Une fois que les gens 
ont compris, ils font le tour des autres 
magasins et, généralement, ils revien­
nent nous voir », ajoute Hélène Gagnon.
« Nos clients sont nos principaux promo­
teurs auprès de leurs parents et amis. »
Étant donné que tous les meubles et 
accessoires en rotin sont importés — 
pour la plupart des Philippines et 
d’Indonésie — la Maison du rotin 2000 
garde de très grandes quantités de pro­
duits en stock dans ses quatre entrepôts. 
Grâce à son volume d’achat, elle peut 
ainsi offrir un vaste éventail, des délais 
de livraison très courts et des prix qui 
défient toute concurrence.
Les meubles en rotin sont aussi très poly­
valents et flexibles. Bon nombre d’entre 
eux peuvent aussi bien agrémenter un 
hall d’entrée, une chambre ou une salle 
de bains. De plus, à l’instar des autres 
meubles en bois naturel, ils ne se 
démodent pas et s’adaptent à l’environ­
nement où ils sont placés.
Pour faciliter leur agencement aux 
autres meubles d’une pièce, la Maison 
du rotin 2000 offre environ 600 tissus de 
coussin dans des couleurs et des motifs 
variés. Tous ces tissus sont traités avec un 
agent antitache. Vous trouverez aussi un 
choix d’accessoires de décoration qui 
se marient bien au cachet tantôt vieillot, 
tantôt exotique du rotin.
Le temps ne saurait être mieux choisi 
pour magasiner vos meubles en rotin, 
car ia Maison du rotin 2000 vient de 
recevoir son arrivage d’automne. Pour 
l’occasion, des prix spéciaux seront 
offerts sur les petits fauteuils et les ensem­
bles de cuisine. Vous pouvez profiter d’un 
plan mise de côté et du service de livrai­
son à la grandeur de la province, et 
même au-delà.

Depuis près de 40 ans, Poliquin 
Textile inc. ligure parmi les 
maisons de décoration les plus 
prestigieuses au Québec. En fait, Poliquin 

Textile, c’est avant tout un amaloame 
d’excellence. Une entreprise qui a cons­
truit sa renommée sur la qualité de son 
service personnalisé et qui propose ni 
plus ni moins ce qui se fait de mieux 
dans ce secteur.
L’aventure de cette entreprise débute en 
1958. Jacques Poliquin dirige une 
équipe d’employés competents entière­
ment dévoués ayant comme seul souci 
la qualité du service. La recette est 
appropriée et efficace. En l’espace 
d^ne décennie, la clientèle s’est rapide­
ment fidélisée et l’entreprise obtient une 
immense réputation dans son secteur.
Au milieu des années 70, un incendie 
détruit rétablissement. La société décide 
d’aller s’installer à Beauport sur le boule­
vard Sainte-Anne où elle a toujours 
pignon sur rue. Poliquin Textile emmé­
nage dans un local de 11 000 pi^ qui 
abnte une impressionnante salle d'expo­
sition de pius de 6 000 pi^, l’une des plus 
grandes au Québec. La clientèle, qui est 
de plus en plus soucieuse de la qualité 
et du prix de la marchandise, peut ainsi 
facilement admirer le vaste choix qui lui 
est proposé.
Choix, qualité ot service
Ce qui distingue Poliquin Textile de ses 
concurrents, c’est la régularité avec 
laquelle l’entreprise diversifie sa gamme 
de produits afin de s’adapter aux nou­
veautés sur le marché et ainsi répondre 
aux besoins et aux attentes de sa clien­
tèle.
Lorsqu’une personne pénètre dans 
l’établissement, le personnel est entière­
ment à sa disposition pour répondre à 
ses questions, lui fournir des renseigne­
ments et lui présenter les dernières nou­
veautés en matière de décoration 
intérieure afin de bien répondre à ses 
exigences. Ainsi servi, dans une 
ambiance détendue et dynamique, le 
client n’est pas encouragé d’aller voir

ailleurs. Les . .
décorateurs- 
conseils qui sont jf ^ 
parfaitement k i ’
familiarisés avec » '
les produits sur 
mesure peuvent 
avec aisance 
créer des nou­
velles formules, 
conseiller la 
clientèle sur la 
diversité des 
produits et sur 
les couleurs.
Grâce à leur expérience, les employés 
sont hautement qualifiés pour proposer 
un décor approprié qui soit en accord 
avec les goûts et la personnalité du 
client.
Au delà du choix et des prix concurrer»- 
tlels, Poliquin Textile offre à sa clientèle 10 
fiabilité et la qualité du produit ainsi que 
la rapidité du service. Au fil des ans, l’en­
treprise a toujours su s’entourer d’un i, 
large éventail de fournisseurs qui répon­
dent aux critères de qualité et de fiabiiité 
que la Maison s’est fixés pour bien servir 
sa clientèie.
Secteur commercial
La renommée de Poliquin Textile a large­
ment débordé l’univers résidentiei pour 
atteindre le secteur commercial. Outre le 
fait de voir régulièrement des designers 
venir travaiiler avec leur client dans la ' 
salle d’exposition afin de profiter de la 
qualité et du choix des produits, l’entre-, 
prise Poliquin Textile inc. a refait dernière­
ment la salle de bal du Château 
Frontenac, les chambres du Hilton et du 
Loews Le Concorde et se retrouve 
impliquée dans un projet de rénovation 
au Mont Tremblant.
Pour mettre au point une recette ga- ^ 
gnante, il faut de la détermination, du - 
temps, de ia dévotion et un produit de 
première qualité. Poliquin Textiie a réussi 
depuis 40 ans cette adaptation et les «•, 
clients y retrouvent un service et des pro­
duits à leur goût.

VOS PORTES £T FENETRES 
ONT BESOIN DE RÉPARATIONS?

NOUS AVONS CE QU'IL VOUS FAUT.,
sarrures, roulettes, coupe-froid et autres 
Nous avons en magasin plus de 2500 

sortes de pièces et composantes. 
Nous pouvons fabriquer et réparer vos 
moustiquaires, peu importe le modèle, 

et offrons le remplacement 
de verre brisé.

JL—r-Æ-

Nouveau ••ryUc!
• Vitres de tables 

• Miroirs et dessus de meubles
• Vaste thoix de verre clair et teinté
• Conception selon vos spécifications

P. E. FRASER
830, av. Codin, Vanier (Québec)

681-3214

designers cfinténeur 
conseillers

Service de décoration 
et design à domicile

- Magasin de meubles
- Mobilier sur mesure

- Réaménagement de cuisine, salle de bains
- Habillage de fenêtres

- Peinture, papier peint, tissu...
- Boutique de cadeaux

265, St-Paul (Québec) G1K 3W6

Tél.: (418) 694-9941
Fax: (418) 694-9879 |

MENUISERIE

FAUCHER
F A U C H C R

Entrepreneur spécialisé

Dtsigiws et entrepreneurs savent depuis 
longtemps pue nous sommes les meilleurs experts 

dans la réalisation de tous genres de meHm,

Vous aussi, vous pouvez profiter de nos 10 ans 
d'expérience en faisant appel i nos services pour 

personnaliser votre propre intérieur 

Maisons pm^, condominiums, pro|et dé en mam..
nen n'est impossible pour nous!

470, ru« Sainte-Agnès, Québec (Québec) C1K ICI 
Téléphone: (418) S25-9708 Télécopieur: (418) S25-9095

Aussi ouvert 
le dimanehe après-midi

rst,i

TUILES A PLANCHER
à partir de

8” X 8” 
12” X 12”
13” X 13” 
16” X 16”

da «iraml^ii* i Qaibae

CiRAMIX

Reconnue

« Franchise de l'année »
en 1996 parmi 65 
franchises canadiennes, 
Steamatic de Québec inc 
ne cesse d'innover afin 
de donner à ses clients 
ce qu'il y a de mieux!

Services offerts :
- Nettoyage après sinistres 

(eau, fumée)
- Nettoyage de tapis 

et de meubles
- Restauration 

d'appareils électroniques
- Nettoyage de stores 

à l'ultrasons
- Nettoyage de conduits de 

ventilation et plus encore.

Informez-vous!
Steamatic fait les choses 
PROPREMENT et vous rappelle 
que depuis plus de 15 ans, 
elle vous offre 
un service professionnel.

Steamatic,
les premiers à appeler... 
après les pompiers!

527-5050
Urgence 24 heures

Madame Sylvie Bérubé 
Présidente

STEAMATIC*
•«rvicc de nettoyage complet

éM, tilal-turtiMX, OiMm
UM106
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Des conseils en décoration qui tombent à 
point à Place Laurier, du 15 au 19 octobre

I'automne est bien installé et les 
Québécois ont réintégré leur habi­
tation pour plusieurs mois. C’est la 
saison Idéale de rénovation et de déco­

ration pour les consommateurs à la 
recherche de la modiflcation ou d'un 
changement de décor intérieur à l’ap­
proche de l’hiver.
En tait, deux propriétaires sur trois 
rénovent leur maison, selon la Société 
canadienne d’hypothèques et de loge-

N JkL,

>0.

ment. Et les locataires ne font pas excep­
tion. C’est l’époque du cocooning et 
chacun veut être confortable chez lui, 
surtout que la période hivernale est 
longue.
Le centre d’affaires Place Laurier orga­
nise donc pour une deuxième année 
consécutive un événement spécial relié 
à la rénovation et décoration. Le Mail 
central sera transformé en centre d’ex­
position, du 15 au 19 octobre. Les con-

Le Mail central de Place Laurier deviendra un site Privilégié de discutons 
entre consommateurs et professionnels de la renovation et de la decoration,

à compter de demain jusqu’à samedi.

sommateurs y trouveront une foule 
d’idées pour les aider dans leurs projets 
et surtout de nombreux spécialistes dis­
posés à répondre à leurs questions et à 
leur prodiguer de précieux conseils.
Un événement de bonnes Idées
Les visiteurs pourront rencontrer sur 
place des professionnels de Décor 
Distinction, des spéciaiistes de la déco­
ration à domicile disposant d’une unité 
mobile avec tous les échantillons pour 

aider ceux qui le 
désirent à faire leurs 
choix à la maison. Les 
représentants 
d'Encadrements Sainte- 
Anne expliqueront pour 
leur part comment 
déterminer la dimen­
sion d’un cadre et son 
utilisation.
D’autres spécialistes, 
comme ceux de 
Peinture sur mesure, 
procéderont à des 
démonstrations sur les 
techniques de décor à 
la peinture et parleront 
des nouvelles ten­
dances. La firme de 
design intérieur Nicole 
Decam inc. dispensera 
aussi de judicieux con­
seils en matière d’amé­
nagement et de déco­
ration intérieure. Ceux 
pour qui l’économie 
d’espace constitue un 
bien précieux 
admireront les solutions 
de B.O.F.F. avec ses lits 
escamotables qui peu­
vent transformer un 
bureau en chambre, 
une fois le temps du 
repos arrivé.

Que ce soit pour des raisons de valeur 
sentimentale, de respect de l’envlrorv 
nement par le recyclage ou d'é­
conomie, la restauration des meubles 
constitue un passe-temps po-pulaire. 
Rembourrage Rémi et le Centre Le 
Décapeur A.C. Inc. seront sur place pour 
expliquer comment faire du neuf avec 
du vieux et procéder gratuitement à des 
estimations.
Il faut parfois peu p>our modifier un 
décor qui remonte le moral et donne de 
la valeur à une maison. Le truc, c’est de 
ne pas y aller à l’improvlste et de ne pas 
hésiter à faire appel à des conseillers.
Une place de professionnels variés
Un bricoleur sommeille dans presque 
chacun des consommateurs. Mais n’es­
sayez pas de tout résoudre par vous- 
même. Certaines économies peuvent 
coûter cher si on ne sait pas éviter les 
écueils. D’autant plus que les imprévus 
sont fréquents lors de travaux de rénova­
tion.
Les choix personnels demeurent la base 
pour s’offrir un habitat sur mesure. Mais il 
est important de consulter des profes­
sionnels si on désire préserver la valeur 
de son investissement.
Ceux qui participent à l’événement 
Rénovation-Décoration de Place Laurier, 
qui arrive juste à point pour donner un 
coup de pouce aux consommateurs 
désireux de tirer le maximum de leur 
investissement pour améliorer leur milieu 
de vie, en font partie. Comme tous les 
autres d’ailleurs, des dizaines de bou­
tiques de Place Laurier spécialisées dans 
la décoration, dont certaines dans le 
nouveau Mail est. On conseille aux con­
sommateurs de ne pas hésiter à 
apporter des échantillons pour obtenir 
des conseils et idées plus personnalisés.

y ns tyiticc
De la couleur et du style, de la cave, au grenier.

SLDU MERCREDI 15 AU DIMANCHE 19 OCTOBRE 1997

SALON DE LA DECORATION
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FUTURE SHOP, LA BAIE
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, SIARS, SPORTS EXPERTS, TOYS "R" US, ZELLERS ET 350 BOUTIQUES DONT LA HALTE BOUFFE AU 3e ÉTAGE


