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L'APCHQ Saguenay

Une référence
dans l’industrie
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dela CONStruction
MELISSA BRADETTE
 

rédactrice publicitaire

mbradette@lequotidien.com

Grâce à ses cing employés
cumulant plus de 75 ans
d’expérience dans l'industrie
de la construction, l'APCHQ
Saguenay s'impose comme
un acteur de premier plan
dans ce domaine. En fait,
cette association constitue
une référence pour tous les
services touchantl’industrie
de la construction.
LAPCHQ Saguenay compte

actuellement 300 membres.
Lorganisme, qui a pour
mission d'offrir des services
aux entrepreneurs de l’in-

dustrie assiste ses membres
à plusieurs niveaux. En
outre, l'APCHO Saguenay
offre un service de plans
complet incluant une salle de
plansvirtuelle ainsi que des
services de soutien techni-
que, de santé et sécurité au
travail, de relation de travail
et d’information. Elle offre
également un service de
formation comportant une
quinzaine de courstraitant
notamment de gestion, d’esti-
mation, de contrats, de vente,
de publicité et de techniques
de construction.
De plus, 'APCHQ Saguenay

est responsable des représen-
tations politiques aupres des

- organismes publics.
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Adrien Desbienset fils construction ltée.

Portes et fenêtres e Structure,

À «Rénovationde

|

agrandissement
salle de bains  » Remise, garage

° Couvertures

Travail RAPIDE, 
TRAVAIL GARANTI- DÉLAIS REQUIS

Rénovation de tous genres

* Sous-sol, cuisine, etc.

PROPRE et EFFICACE.
Vaste expérience (30 ans) au

niveau commercial et institutionnel
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Construction et le Tournoi de
Lassociation organise golf annuel de Chicoutimi.

également des activités
professionnelles et sociales,
entre autres, l’Expo Habi-

 

  

 

R. Gagnon construction inc.
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Les entreprises de construction Gigari inc.

ENTREPRENEUR GÉNÉRAL

} R. GAGNON CONSTRUCTION INC.

C CONSTRUCTION et RENOVATION \
RESIDENTIELLE et COMMERCIALE

REJEAN GAGNON if
Licence RBO 2314 6053-91
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Expo Habitat:
un C succes
La 24° édition de l’Expo

Habitat, qui s’est déroulée
en mars dernier, a connu un
franc succès! Près de 20 000
personnes ontvisité le salon.
La nouvelle formule pré-

sentant deux salons en
une exposition, soit le volet
construction et rénovation
ainsi que le volet décoration
et design, a été fortement
appréciée du public. Parmi
les nombreux commentaires
reçus, plusieurs visiteurs
ont souligné la qualité des
exposants.
«En 2010, ce sera le 25€

édition de l'Expo Habitat et
l’organisation de l'événement
promet d'en mettre plein la
vue, autant pour les expo-
sants que pourles visiteurs»,
souligne Daniel Dubois, di-
recteur général de 'APCHQ
Saguenay.

2¢ édition de Contact
Construction
Les 8 et 9 avril dernier

avait lieu la deuxièmeédition
de Contact Construction.
Cette année, pourélargir le
champ d'action de l’événe-
mentà l’ensemble du territoi-
re du Saguenay-Lac-Saint-
Jean, deux rencontres ont
été organisées, soit à Alma
(8 avril) et à Chicoutimi (9
avril). Près de 400 entrepre-
neurs se sont déplacés pour
participer à l’événement.
L'APCHQ Saguenay a créé

Contact Construction afin
de favoriserle réseautage et
le dialogue entreles inter-
venants del’industrie de la
construction. Le directeur
général de l'APCHOQ Sague-
nay, qui se dit très satisfait
du taux de participation,
est confiant que Contact
Construction sera porté à
prendre de l'ampleur avec
les années. M. Dubois est
d’avis que, compte tenu de la
technologie croissante et des
nombreux changements dans
l’industrie de la construc-
tion, il est primordial qu'un

+
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Gravel et Gravel entrepreneurs généraux inc.

événement aussi important
soit présenté annuellement,
afin d'amenerles interve-
nants de l’industrie de la
construction à échanger sur
les réalités, et ce, dans un
cadre amical.
La prochaine édition de

Contact Construction aura
lieu en 2010. Un rendez-vous
à ne pas manquer!

Quatre palmes
Diamant
À l'occasion de Contact

Construction, l'APCHQ
Saguenay a décerné quatre
palmes Diamantà des entre-
preneurscertifiés Maîtres
Constructeurs de la région. Il

 

s'agit des entreprises Adrien
Desbienset fils construction
Itée, R. Gagnon construc-
tion inc., Les entreprises de
construction Gigari inc. et
Gravel & Gravel entrepre-
neurs généraux inc.
Cette distinction attestant

d’au moins 25 années consé-
cutives de professionnalisme
a été remise aux entrepre-
neurs par ’honorable Jean-
Pierre Blackburn, ministre
du Revenu national, ministre
d’État (Agriculture) et député
de Jonquière-Alma.
Pouren savoir plus sur

l'APCHQ Saguenay, visitez le
www.apchq.com/Saguenay/
accueil.aspx

L'événement Contact construction a permide réunir près de 400
intervenants de l'industrie de la construction.

Cyrilie Dalialre
Administration Designer

Cyndie Verreault

  Robert Hudon
Gérant Décoratrice

DECOCHIC
1256, boul. Talbot, Chicoutimi

418-549-6189 
 

Caroline Lévesque
Nouvelle décoratrice

Un mondesous vorpieds

Programme Maître constructeur

Une garantie de satisfaction!
MÉLISSA BRADETTE
rédactrice publicitaire

mbradette@lequotidien.com

 

Bien qu'il y ait mille et
une choses à penser lorsque
vient le temps d'acheter
une maison neuve, le choix
d’un bon entrepreneur est
sans aucun doute l’un des
éléments clés à considérer
au début de vos démarches.
Plusieurs facteurs peuvent
influencer votre décision; un
signe de distinction quant
à la qualité du travail de
l'entrepreneur peut toute-
fois vous aider dans votre
sélection.
Le programme de fidéli-

sation et de reconnaissance
Maitre constructeur, mis
sur pied en 1986 par La Ga-
rantie des maisons neuves
(GMN) de l'Association pro-
vinciale des constructeurs
d'habitations du Québec
(APCHO), vise à mettre en
lumière la qualité exception-
nelle du service à la clientèle
qu'offrentles entreprises
accréditées.
En instaurant le program-

me Maître constructeur, la

GMN de l'APCHOQ désirait
d’abord et avant tout inciter
ses entreprises accréditées —
déjà sélectionnées selon des

critères de qualification bien
définis — à être encore plus
rigoureuses, notamment sur

le plan du service qu’elles
offrent aux consommateurs.

Professionnalisme et
qualité assurés!
Pour obtenir le statut de

Maître constructeuret ainsi
faire partie de l’élite des
entreprises de construction,
celles-ci doivent œuvrer
dansle cadre d’une des
garanties administrées par
l’'APCHQ,en plus d’avoir
enregistré en moyenne au
moins deux unités résiden-
tielles par année, tout en af-
fichant un taux de satisfac-
tion dela clientèle supérieur
à 97 %. Ce titre de recon-
naissance met en valeurles
entreprises qui sacquittent
bien, et constamment, de
leurs obligations envers
leursclients.Il s’agit donc
d'une référence supplémen-
taire en matière de profes-
sionnalisme et de qualité,
pour qui veut une garantie
de satisfaction!

Des palmes
significatives
Pour mériter une palme

Bronze, un Maître construc-
teur doit avoir à son actif

au moins deux années
consécutives de profession-
nalisme, alors que pour
une palme Argent, il doit en
compter au moins quatre.
Huit annéeset plus sont
nécessaires pour obtenir
la palme Or, tandis que la
palmePlatine en exige 15.
Pourleur part, les Maîtres
constructeurs chevronnés
comptant 25 années consé-
cutives et plus de travail re-
marquable reçoiventla très
estimée palme Diamant.
L'instauration des pal-

mes Maître constructeur
est une initiative prise par
la GMNde l’'APCHQ pour
promouvoirle travail excep-
tionnel de ses entreprises

- accréditées. Le profession-
nalismeet le sérieux des
entrepreneurs du Québec
méritent d’être reconnus
et soulignés. La GMN de
l'APCHO est donc fière de
ses Maîtres constructeurs,
puisqu'ils contribuentà la
qualité de la construction
au Québec et donc au succès
d'une industrie en constante
évolution.

Source: Le Répertoire
de la maison neuve et de

la rénovation au Québec-

APCHO
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voir notre
nouvelle
salle de
montre!

418) 343-3315 °*

695, avenue Mélançon, St-Bruno
toiturexinc @live.ca

RBQ: 8002-8996-10

Rencontrez notre |
représentantj

. Régis Larouche
Conseiller aux ventes  
 

R.B.Q.: 8245-2400-35

 

Marc Brassard

   

 

Une SEULE GRANDEFAMILLE de SPÉCIALISTES guidée par 3 copropriétaires reconnus commeles leaders dela
décoration, du couvre-plancher, autant résidentiel que commercial, et ce avec une équipe de poseurs qualifiés.

Éric Martin

 

Martino Bouchard
Designer

 

Natasha Gauthier
Décoratrice

Mélanie Martin
Décoratrice

 

Denis Chouinard Yvon Maltals
Conseiller Gérant
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Les propriétaires
bénéficient de crédits
d'impôt pourla
rénovation domiciliaire

réduire la consommation
d'énergie et le coût à long
terme d’une habitation pour
un propriétaire.
Le 27 janvier dernier, dans

le cadre du budget fédé-
ral, le ministre fédéral des
Finances, M. Jim Flaherty, a
annoncél'instauration d’un
crédit d'impôt pourla réno-
vation domiciliaire (CIRD).
Cette mesure permettra de
redonner un élan nécessaire
à l’économie grâce à un al-
légementfiscal d'environ 3
milliards de dollars et encou
ragera également l'investis-
sement dans le logement au
Canada.

Au Québec,cela repré-
sente environ 600

millions de

    BE rédactrice public

mbradette@lequotidien.com

La rénovation domiciliaire
est une façon judicieuse
d'investir dans la valeur à
long terme d'une habitation.
De plus,elle stimule l’éco-
nomie en augmentant la
demande de main-d'œuvre,
de matériaux de construction
et d’autres biens. Les travaux
de rénovation peuventaussi
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domiciliaire et 400 millions,
sur deux ans, pourle secteur
de la construction de mai-
sons neuves.

Fonctionnement
du CIRD
Le CIRD s'applique aux dé-

penses de rénovation résiden-
tielle admissibles engagées
pourdes travaux effectués
ou des biens acquis après le
27 janvier 2009 et avant le
1°" février 2010, aux termes
d'accords conclus après le 27
janvier 2009. Le crédit d'im-
pôt peut être demandé pour
des travaux de rénovation
ou de modification durables,
effectués dans un logement
ou surle terrain où est situé
celui-ci.
Le crédit de 15 % peut

être demandé à l’égard de la
partie des dépenses admissi-
bles qui dépasse 1000 $ sans
excéder 10 000 $. Le montant
maximum du crédit est donc
de 1350 $.
Le CIRD peutêtre de-

mandéà l'égard de dépenses
engagéesrelativement à une
ou plusieurs habitations
admissibles d'un particulier.
Les propriétés recevables
comprennentles maisons, les
chalets et les condominiums
utilisés à des fins personnel-
les. .
Les coûts de rénovation

liés à des projets comme
l'aménagement d’un sous-sol
ou le réaménagement d’une

cuisine donneront droit
au crédit, tout commeles
dépenses quis’y rattachent,
dontl'obtention d’un permis
de construction, les services
professionnels, la location de
matériel et les frais conne-
xes. Les travaux courants
de réparation et d'entretien
ne donneront pas droit au
crédit, pas-plus que l'achat de
mobilier, d'appareils ména-
gers, d'appareils audiovisuels
ou de matériel de construc-
tion.

 
 

; CONSTRUCTION

APCHQ
Garantie

Maison neuve

Compétence
et solvabilité

Barrière cimentaire
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ME ] m Entrepreneur général

Les Matériaux Michel Tremblay
Tél.: (418) 815-3383 Téléc.: (418) 693-4994

678, des Saguenéens, Ville Saguenay, C.P. 1262 G7H 5G7
MARTIN MORISSETTE, prop. *

 

 www.construction.com ® Couriel: micheltremblay@constructionmt.com»
 3220, BOUL. MARTEL, ST-HONORE, QUE. GOV 110 Lic. RBQ: 8103-2609-23
 

<A Toiture F.G.
Entrepreneur spécialisé en couverture

RÉSIDENTIEL - COMMERCIAL - INDUSTRIELoiture
* Membrane élastomère

65, chemin Price, Falardeau * Spécialité toit plat et faible pente

Cellulaire: 818-8485

   @o
+ Bardeaux d’asphaite
+ Déneigementde toiture
* Membranes T.P.O. et E.P.D.M.

RBQ: 8356-5630-11

toiturefg@ hotmail.com
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Personnes
admissibles
On prévoit qu'environ 4,6

millions de familles cana-
diennes profiteront du CIRD.
Les contribuables pourront

demanderce crédit en rem-
plissant leur déclaration de
revenus pour 2009.

Crédits d’impôt
provincial
Au Québec, les propriétai-

res ont aussi droit à un crédit
d’impôt remboursable pour

des travaux de
rénovation ou
d'amélioration
résidentielle
confiés à un
entrepreneur.
Deplus, ce
crédit est rem-
boursé même
si l’impôt à
payer est nul.
Tandis qu'au
Fédéral, le
CIRD ne peut
que diminuer
le montant
d’impôt à
payer.
Le rem-

boursement
provincial est
égal à 20 %
de la diffé-
rence entre
la valeur des
dépenses
admissibles et
7500 $. Le cré-
dit maximal

accordé est de 2500 $.
La réalisation des travaux

devraêtre confiée à un en-
trepreneur aux termes d’une
entente conclue après le 31
décembre 2008 et avant le 1er
janvier 2010. Les dépenses
devront avoir été payées au
plus tard le 30 juin 2010.

N GRATUITE
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Dépenses et travaux
admissibles
Lensemble des dépenses

liées à la réalisation des
travaux, incluant les coûts
de la main-d'œuvre (TPS-
TVQ inclus) et des matériaux
utilisés pourles travaux
de rénovation (TPS-TVQ
inclus) sont des dépenses
admissibles. À noter que les
matériaux doivent avoir été
incorporésà l'habitation. De
plus,il est impératif que les
travaux aient été confiés à
un entrepreneur avec lequel
une entente de rénovation
domiciliaire a été conclue, et
quece dernier soit détenteur
d’unelicence en règle déli-
vrée par la Régie du bâti-
ment du Québec, lorsque la
nature des travauxl'exige.
Tousles travaux de rénova-

tion, de remaniement (modi-
fication de la distribution des
pièces, des ouvertures et des
cloisonnements), d’amélio-
ration, de transformation ou
d’agrandissementde l’habita-
tion sont admissibles, y com-
pris l'ajout de constructions
attenantes ou accessoires

à l’habitation. Les travaux
nécessaires à la remise en
état du terrain tel qu'il était
avant les travaux de rénova-
tion (pour lequel un crédit
d'impôt a été demandé) sont
aussi admissibles.

Comment bénéficier
de ce crédit?
Pour bénéficier du crédit

d'impôt, les particuliers de-
vront joindre à la déclaration
de revenu qu'ils produiront
pourl’année 2009,le for-
mulaire prescrit par Revenu
Québec décrivant la nature
des travaux, leur coût, le
numéro de taxes de TVQ des
entrepreneurs qui ont réalisé
les travauxet s’il y a lieu, le
numéro de licence RBQ des
entrepreneurs.
Pour en savoir davantage

consultez le site Internet de
l’APCHO. L'Association a mis
en ligne un Guide explicatif
sur les crédits d'impôt pour
la rénovation domiciliaire of-
ferts par les gouvernements
provincial et fédéral. Voici
l'adresse: www.apchg.com/
credits_impot_reno.aspx
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| 4:\ Ma liste rénovation - construction i
| (À conserver) a
! Centre de rénovation HOME HARDWARE 418-272-2411 prpr

ate ES memr
Décoration CENTREARTDECO 418-669-0980 : a

| " I

i Entr. électricien MORIN ELECTRIQUE 418-544-8208 | | DEIC|O SURFACES| |

I Excavation EXCAVATION LMR 418-547-1213 .! | CENTRE ART Deco LL

: Gouttières ANDRÉ POTVIN 418-546-3030 1 1237, avenue du Pont Sud, Alma (Québec) G8B 2V6 ) 1
! Plomberie GAGNE & FILS 418-544-7054V1 14 218 669.0980 Telec.: 418 669-0009 VE I
I. . ! 1 Courriel : artdeco@belinet.ca 1

Remise à neuf de | | Caroline Tremblay Propriétaire, designer d'intérieur RBQ: B357-1125-01 | I

I baignoire RENO BAIN 418-693-7161 ; I * Planchers * Céramique - Tapis + Papier peint + Peintures
(Weemeee- * Revétements de sol « Accessoires décoratifs

ENTRE NOUS,

6 C’EST DU

A SOLIDE!hardware
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I} informez-vous sur la peinture BEAUTITONE, l’une des plus réputées au
|  Canadal En vente exclusivement dans vos Home Hardware, cette peinture de ”
| première qualité fabriquée au Canada dans notre propre usine constitue la
I meilleure valeur qui soit sur le marché. Parmi ces nombreux avantages,elle vous

assure le prix direct au consommateur, donc des économies considéra-
| bles!

|

J

!

I

Service de décoration
à domicile

+ A VOIR! Le vaste choix de
«saisonnier»: BBQ, ensembles
de patio, lampessolaires, etc.
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Entrepreneurs
généraux

 

Licence R8Q:2852-6648-46 administration @excavationimr.com

Tebs{418) 547-1233 Vax:(418) 547-0375 Rée..(418) 547-1710 Ceili{428) 818-2420

 

   ORIN(2007)
I
|
|
1 ELECIRIQUE inc.

I ENTREPRENEUR ELECTRICIEN i

SERVICE 24H (y |
I
I
|

1
J

RBQ: 1647-7473-28

CLAUDE HOUDE VE |
’ Président I

1131. rue Bagot, Saguenay. arr, La Baie (Québec) G7B 2P2 Hl
Tél: 418-544-8208» Téléc. : 418-544-8209 y

|Courriel : c.houde@morinelectrique.com

(205) 5107054 |
Cell. (418) 540-2266
Téléc.sei

Plombenie
Gagué & Fils
9191-0091 Québec inc. 0 pigsfyl |

La Baie » Saguenay * Bas Saguenay PEL
RÉSIDENTIEL * COMMERCIAL + INDUSTRIEL propriétaire

* Salle de montre CMMTG
|

|

«+ Verificateur de dispositifs antirefoulement ccc 8355-404815 |

|782, bout de laGrande-Baie Sud, La Bae, QC GTB 102 » www.plamberzgagnefils.com
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Nettoyage annuet -

Réparations de tous genres *
Pose de pars-glace et de »
pare-feuiies Guiter Clean «

André Potvin, Pog.
Jonquière, La Baie, Chicoutimi

RBQ 8332-1877-08
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Vous souhaitez acheter une maison neuve?

Voici ce que vous devez
savoir avant de signer
votre contrat
Vous songez à faire

construire la maison de vos
rêves et avez trouvé l'entre-
preneur qui réalisera votre
projet? La Garantie des
maisons neuves (GMN) de

contrat préliminaire,il est
important d’avoir une bonne
compréhension de cette étape
importante et de tout ce que
ce documentdoit contenir à
titre d’information.

l'Association provinciale des
constructeurs d'habitations
du Québec (APCHO)- qui
agit a titre d'administra-
teur du Plan de garantie des
bâtiments résidentiels neufs
- vous rappelle qu'avant de
procéderà la signature du

génération

+ Facile a installer

ai.
4é.
LT

  

ny

126, des Peupliers

Laterriére (Québec)

G7N 1Y6
Cellulaire: (418) 540

4 mer =

  
Cachet et durabilité
sur le mêmetoit!

* Toiture en métal nouvelle

* Produit haut de gammeécologique

TTLt

René Perron, propriétaire ki

-9683 5
#

*

préli aire?

Vousfaites votre toiture?

Renseignez-vous!

Rif
FA

 

Qu'est-ce qu'un contrat
2

Le Code civil du Qué-
bec exige que la vente d'un
immeuble d'habitation (bâti
ou à bâtir) à une personne
qui l’acquiert pour l'occuper

Distributeur des compagnies

GÉRARD et DECRA
Garantie 50 ans

  

  

  

     
     

  
   

 

elle-mêmesoit précédée d’un
contrat préliminaire quilie
les deux parties. Le contrat
préliminaire est utilisé quand
la vente englobe la maison
et le terrain; il est important
de le distinguer du contrat
d'entreprise — lequel est lié à
la fourniture de services et
matériaux — puisquel'entre-
preneur construit une maison
sur un terrain qui appartient
déjà au client.
Le contrat préliminaire

est une première étape qui
conduit à l'achat de la pro-
priété. Il définit les obliga-
tions mutuelles de l’entrepre-
neur-vendeuret de l'acheteur
et constitue l'engagement
par lequel ce dernier promet
d'acheter la maison. Toute-
fois, le contrat doit contenir
uneclause stipulant que

{ l'acheteur peut l'annuler dans
{ les 10 jours suivantla signa-

ture. En retour, l’entrepre-
neur peutexiger une indem-

{ nité de 0,5 % si l'acheteur
décide d'annulerle contrat,
et ce, dans la mesure où
cette indemnité est prévue au
contrat préliminaire.

Prenez soin de tout
inscrire
Afin d'éviter tout malen-

tendu,il est dansl'intérêt de
l'acheteuret de l'entrepreneur
de spécifier au contrat pré-
liminaire leurs obligations
respectives par écrit. Outre
leurs noms et adresses, la
description de l'ouvrage a
réaliser, le prix de vente, la
date de livraison etles droits

 

réels qui grévent I'immeuble,
le contrat préliminaire doit
contenir les informations
utiles relatives aux caractéris-
tiques de I'immeuble. Au prix
déterminé pour la maison
et le terrain, il faut ajouter
la TPS, la TVQ ainsi que les
ajustements subséquents.

Frais additionnels
Les ajustements désignent

les frais additionnels affé-
rents à l'achat d’une maison
neuve: les honoraires du no-
taire et les débours,les ajus-
tements d'intérêts, les taxes et
les ajustements de taxes ainsi
queles droits de mutation
immobilière. Assurez-vous
de comprendre les modalités
d'application et de demander
au notaire chargé dela tran-
saction si ces aspects sont
pris en compte.

Conditions financières
Certaines conditions

financières devront égale-
mentêtre incluses au contrat,
notamment les modalités de
paiement qui comprennent
les acomptes, les paiements
progressifs ainsi que le solde
du prix de vente payable lors
du transfert notarié.

Contrat de garantie
Rappelonstoutefois

qu'avant de signerle contrat
préliminaire, l’acheteur doit
vérifier que l'entrepreneur
possède sa licence à la Régie
du bâtiment du Québec
(RBQ) et qu'il est accrédité
à la GMNde l'APCHO,et ce,
conformémentà la catégo-
rie de la maison qu’il désire
acheter. En plus du contrat
préliminaire,l'acheteuret
l'entrepreneur doivent signer
le contrat de garantie approu-
vé par la RBQ. Ce contrat
reprend les dispositions du
Règlementsurle plan de ga-
rantie des bâtiments résiden-
tiels neufs et décrit le détail
des protections, ses limites et
conditions d'application. Le
plan de garantie ne s'applique

 

Prop”: Eric & Gino
) dsVilleneuve

ASPHALTE

TDP
2002 INC.

 

 

qu'aux éléments convenus par
écrit; les éléments du contrat
original ainsi que toutes les
modifications postérieures à
ce dernier doivent donc être
clairementinscrits.
Par ailleurs, vous devez éga-

lement bien lire et signer tout
autre documentlié au contrat
préliminaire,tel que l'annexe
dans laquelle l'entrepreneur
note toutes les exclusions
ou modifications au contrat
préliminaire ainsi que le
devis contenantla description
détaillée de tous les travaux à
réaliser (type de plancher, de
toiture, de revêtementexté-
rieur - briques, revêtement
à clin — bois utilisé, isolant,
coupe du mur, bardeau d’as-
phalte, céramique,etc.).

Une fois le contrat signé
Bref, en signantle contrat

préliminaire, une sorte
d’'avant-contrat à l’achat de la
propriété, l'acheteur s'engage
à faire l'acquisition de la
maison désignée au contrat,
à procéder à sa réception et à
en prendre possession ainsi
qu’à payerle prix convenu,
tandis que l'entrepreneur est
tenu de construire la maison
conformément aux spécifica-
tions contractuelles, de met-
tre l'acheteur en possession
de la maison et de lui transfé-
rer lestitres de propriété.

Pour plus d’information
Pourplus d’information sur

les diverses étapes du pro-
cessus d'achat d’une maison
neuve, sur la GMN del’AP-
CHOQet les modalités d’ap-
plication du plan de garantie
obligatoire, visitez le www.
gomaison.com/gmn

La GMN de 'APCHQ:
lus de 30 ans
expérience
La GMN de l'APCHO existe

depuis plus de 30 ans; le
gouvernements'en est large-
mentinspiré pourétablir son
plan à adhésion obligatoire
en 1999. Au cours destrois
dernières décennies, plus de
10 000 entreprises y étant
accréditées ont construit, au

Québec, 425 000 unités rési-
dentielles. Détenant 76 % du
marché de l’habitation neuve,
elle occupe une position de
leader. Elle assure une qualité
de construction, protège les
investissements des consom-
mateurs et offre un gage de
professionnalisme qui fait sa
marque.

Source: Association provinciale des construc-
teurs d'habitations du Québec (APCHQ).

  ERIGD
TEME..

1126, boul. Saguenay Ouest

ChicoutimiQC G7J1A6
- — “Tél: (418) 549-0587

www.frigotemp.ca

Profession... Confort! Projet

La ventilation, un choix

incontournable lorsque vous
batissez une maison neuve
 - ou que

1 -
NOUVEAUTÉ: vous renovez.

-  éconergétique et aise À

programmable du i
ALTITUDE ‘

 ulado

Avs

 

  

 

ya « RTi, 5 1025

de rénovation:ou:de-maisôn*neuve,-vi

Pour le confort total ultime

pensez au système
central Carrier

 

* Systôme haut
de gamme

* Rendement
inégalé

  

  

Fo @r: 4
sitez-nous.avecvosplans. Ë

Pour vos besoins en

climatisation, pensez
Artcool de LG.

_Climatiseur modifiable

TArtcool exclusif à LG.
 

    

 

 



E
E

 

#

oe

Les Condos de la rivière

Des habitations luxueuses avec

$c

vue imprenable a quelques minutes de la ville
MELISSA BRADETTE 
rédactrice publicitaire
mbradette@lequotidien.com

Les Constructions CSC
ont décidé de faire fi de la
morosité économique et de
s'engager dans un important
projet domiciliaire estimé à
3,5 millions de dollars. Ce
nouveau développement, qui
porte le nom des Condos
de la rivière, est situé sur le
boulevard Saguenay et com-
prend 20 unités de condos.
Les dirigeants de l’en-

treprise, MM. Clermontet
Stéphane Tremblay, se disent
très confiants quant au
succès de ce développement
domiciliaire: «C’ést en créant
des projets d'envergure que
l’on parviendra à combattre
la récession.»

Efficacité énergétique
Le concept du projet domi-

ciliaire repose surl'efficacité
énergétique. Les bâtiments
de ce nouveau développement
immobilier seront entière-
mentfaits en coffrage isolant.
«Lorsque nous avons conçu

notre projet, l'efficacité
énergétiqueétait le premier
critère. C’est pourquoi nous
avons opté pourle coffrage
isolant. Cette technique de
construction nous permet de

profiter de la performance
structurale du béton armé
afin d'obtenir la meilleure
efficacité isolante qui soit.
Grâce à une isolation ther-
mique supérieure (R-28),
les bâtiments offriront une
économie d'énergie de plus
de 50 % par rapport à une
construction neuve tradition-
nelle. Le confort sera égale-
ment accru parla stabilité de
la température que procure
le béton, et ce, été comme
hiver», explique Clermont
Tremblay, qui se spécialise
dansle coffrage isolant de-
puis 15 ans.
«Le coffrage isolant ré-

pond aux critères élevés de
la maison saine. Il élimine
l'humidité et les risques de
formation de moisissure
dansl'enveloppe du bâtiment
du fait qu’il y a absence to-
tale d'espaces d'air.»

Détails du projet
Le projet domiciliaire

Condosde la rivière com-
prend deux bâtiments de
huit condos et un bâtiment
plus en retrait de la route de
quatre condos. La superficie
des condos, tous des 4 14, est
de 1050 pi car.
Les condos seront accessi-

bles via la rue Panoramique.
La facade donnant sur le
boulevard Saguenay sera

dégagée de la route.
Larchitecture des bati-

ments a beaucoup de cachet.
On remarque qu'à l'avant, la
fenestration est très im-
portante.Il s'agit de portes
patios. En fait, chaque condo
sera doté de deux portes
patios afin que les occupants
puissent profiter de la vue
magnifique. L'une sera située
au salon et l’autre dans la
chambre des maîtres.
Ces luxueux condossitués

à 5 minutes du centre-ville
de Chicoutimi se vendent
175 000 $, taxes et frais de
notaire inclus. Le prix pour
chaque unité comprend la
finition intérieure, les recou-
vrements de sol, l'échangeur

d'air, l'aspirateur central,
les luminaireset les gorges
décoratives.

Constructions CSC
Les Constructions CSC,

créées en 2002, se spécialise
dans le domaine du coffrage
et se démarque également
par ses projets clés en main.
Lentreprise œuvre dans le
secteurrésidentiel, commercial
et industriel. Parmi ses réalisa-
tions majeures, mentionnons
les récentes rénovations à Place
du Royaume, le garage Jean-
Pierre Tremblay à La Baie et la
Clinique Médicale de la Cité.
Pour en savoir davantage

sur les Condosdela rivière,
visitez le

www.lescondosdelariviere.com.
Vous pouvez aussi contacter
Construction CSC ou Mme

Linda Turgeon, agent immo-
bilier La Capitale Saguenay-—
Lac-Saint-Jean.

 

PROMOTEURS- Les promoteurs et entrepreneurs des Condos
de la rivière, MM. Clermontet Stéphane Tremblay, se disent très
confiants quant au succès de ce développement domiciliaire.
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Chaque unité comprend: finition intérieure, les recouvrements
de sol, l’échangeur d'air, l'aspirateur central, les luminaires et
les gorges décoratives.

Visitez www.lescondosdelariviere.com
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ma L'inspection préachat
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Choisissez un inspecteur
membre d'un ordre professionnel

apparents et à déterminerles
réparations à effectuer pour
préserver le bon état du bâti-
mentet en assurer la sécurité
de.ses occupants.
Malheureusement,le do-

maine de inspection n'est
pas régi ce qui laisse des
personnes sans formation

MELISSA BRADETTE
rédactrice publicitaire

mbradette@lequotidien.com

 

L'inspection préachatest
une inspection réalisée lors
de l'achat d’un bâtiment.
Elle vise à déceler les vices
 

INSPECTION

——-mmotech.
0efficacité énergétique J

crea] Cocoa Snecma 

 

Inspection Immotech inc. est une porte
d’entrée pour les programmes de
subventions qui existent pour les
propriétaires de maison, multi-
logement, de bâtiment à vocation
commerciale, institutionnelle ou
multi-résidentielle.

 

LEED
FOR HOMES

Composer le 418 693-8234 ou I 877 693-8234 pour en connaître
davantage sur le programme etsur les incitatifs financiers
ou consulter le site internet d’Inspection Immotech inc.

 

|
| #

ENSOMNER Partenaire professionnel,|

4 Voici un apercu des autres services offerts qup
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-Gestion des travaux
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adéquate et sans assurance
responsabilité profession-
nelle s'improviser inspecteur.
Certes,il existe une forma-
tion au niveau professionnel
en inspection de bâtiments,
mais cette dernière ne per-
met pas d’insérer les rangs
de l’un des ordres profession-
nels associé au bâtiment.
«Choisir un inspecteur

membre d'un ordre profes-
sionnel, tel que l’Ordre des
technologues professionnels
du Québec (OTPQ), est la
meilleure décision a pren-
dre lors de l'achat d'une
propriété ou d’un bâtiment
commercial. Les membres
d'ordres professionnels sont
tenus de respecter un code
de déontologie et de détenir
une assurance responsa-
bilité contre les erreurset
omissions», explique Louis
Parent, président de la firme
Inspection Immotech et
technologue professionnel.
«De plus, les ordres pro-

fessionnels sont régis par
l'Office des professions qui
est elle-mêmerégie parle
ministère de la Justice du
Québec.»

Documentation
pratique

Trois ordres professionnels
- soit l’Ordre des technolo-
gues professionnels, l'Ordre
des architectes et l’Ordre des
évaluateurs agréés - ont ré-
digé des normes de pratique
professionnelle pourl’ins-
pection de bâtiments résiden-
tiels. Cette publication est le
fruit de la réflexion concertée
de plusieurs experts issus des
ordres professionnels asso-
ciés au bâtiment. Vous pou-
vez télécharger le document
au: www.inspectionpreachat.
org/pdf/normes_inspection.
pdf.
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une plainte au syndic et un
recourscivil via l’assurance
de la responsabilité profes-
sionnelle. Bref, choisir un
inspecteur agréé est un gage
de professionnalisme!
Comment vous assurer que

votre inspecteur est associé

Un gage de
professionnalisme
En retenantles services

professionnels d'un évalua-
teur «agréé», donc membre
d’un ordre professionnel,
vousêtes assurés que cette
personne a reçu une forma-
tion adé-
quate, qu'elle
a passé avec
succes l'exa-
men d’admis-
sion et qu'elle
met a jour
ses connais-
sances de
façon régu-
lière. En tant
que membre
d'un ordre,
un évalua-
teur agréé

fait aussi
l’objet de
surveillance
de la part
de l’Ordre et
possède une
assurance de la responsabi-
lité professionnelle. En cas
d’insatisfaction, vous dispo-
sez de deux recours contre
le professionnel: un recours
disciplinaire, en déposant

les erreursset lesIon

à un ordre? Vérifiez auprès
des ordres professionnels
impliqués en inspection en
bâtiment pour savoir s’il est
inscrit à leur tableau des
membres.

a

 

 

 

 

 

 

INSPECTION - L'Ordre des technologues professionnels,TOrdre
des architectes et l'Ordre des évaluateurs agréés ont rédigé des
normes de pratique professionnelle pourl'inspection de bâti-
ments résidentiels. Vous pouvez télécharger le document au:
www.inspectionpreachat.org/pdfmormes_inspection.pdf.
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Construction D.G.R

 

  
Un crédit d'impôt qui bénéficie aux entreprises

Par contre, il ne faut pas
oublier que celui-ci peut
aussi être très intéressant
pourles entreprises de
construction puisque ce cré-
dit amène les gens à rénover,
malgré le contexte économi-
quedifficile.
Daniel Lavoie, propriétaire

ROXANNESIMARD

rédactrice publicitaire

rsimard@lequotidien.com

 

Le nouveau crédit d’impôt
pourla rénovation domici-
liaire est des plus avanta-
geux pourles propriétaires.

Rehaussez la
valeuret
l'apparence de
votre maison
(EN)—Le temps doux est enfin arrivé: c'est le momentidéal

pour profiter de votre espace extérieur.
Si votre cour n'est pas tout a fait à votre goût, 2009 est

l’année toute désignée pourl’'aménager comme vous l'avez
toujours souhaité.

De plus, les Canadiens peuventcette année profiter du Cré-
dit d’impôt fédéral pour la rénovation domiciliaire (CIRD).
Voilà qui facilite plus que jamais la réalisation de projets de
rénovation de petite envergure, pourl’intérieur comme pour
l'extérieur de la maison.

Voici cinq exemples de projets de rénovation extérieure ad-
missibles au CIRD,rapides et faciles à faire, que vous pouvez
entreprendre afin de rehausserla valeuret l'apparence de
votre domicile:
1. Donnez del'éclat à votre garage, à vos fenêtres et à vos

portes grâce à l'application d'une nouvelle peinture.
2.  Aménagez un coin privé dans votre courarrière et instal-

lez-y une clôture de manière à créer de l'intimité.
3.  Ravivez votre entrée de stationnement en renouvelant la

surface.
4. Augmentez la densité de votre pelouse avec du gazon

frais et assurez-vous d’un printempsplus vert queja-
mais.

5. Construisez un patio ou une terrasse en pierres et obte-
nez ainsi une oasis de paix.

 

 

 

  

de Construction D.G.R, une
entreprise spécialisée dans
la rénovation et la construc-
tion de maisonsrésidentiel-
les et de bâtiments commer-
ciaux, remarque beaucoup
d’intérêt de la part de ses
clients pour le nouveau
crédit d'impôt. «Tous mes
clients me parlent de ce
crédit et me demandent de
l'information à ce sujet.
C’est vraimentintéressant
poureux et ça leur donne le
petit coup de main financier
dontils avaient besoin pour
démarrer leur rénovation»,

explique-t-il.
Bien quece soit avanta-

geux pourles propriétaires,
les entreprises y voient aussi

une façon d'obtenir plus
de contrats de rénovation.
«Je crois que ce crédit aura
un peu d’impact sur nos
contrats. Les gens seront
plus portés à faire des réno-
vations afin de profiter de ce
support financier et c’est bon
pour le commerce des réno-
vations. J'ai d'ailleurs déjà
fait quelques contrats pour
des clients qui utiliseront
ce crédit pour 2009», ajoute
Daniel Lavoie.

Construction D.G.R
Depuis neuf ans, Construc-

tion D.G.R travaille dans
tout ce qui est en lien avec la
construction, mais çespé-
cialise dans la rénovation.

La satisfaction du client est
l’élémentle plus important
pourl'entreprise régionale.
«Quand nous faisons un
contrat, nous assurons un
service exceptionnel et une
satisfaction totale du client»,
note le propriétaire.

Réno-Maître
Depuis deux ans,

Construction D.G.R fait
partie du seul regroupe-
ment d'entrepreneurs qui
certifie le professionnalisme
de l'entreprise, celui de «Ré-
no-Maître». Ce programme
de 'APCHQ assure que la
compagnie est reconnue
pour son expérience, son
sérieux et ses compétences.
  

 

 

Rénovation extérieure d'une maison.
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Clôture Clermont

Un produit
et un travail
de qualité
ROXANNE SIMARD

rédactrice publicitaire

rsimard@lequotidien.com

Depuis 1986, Clôture
Clermontse spécialise dans
la venteet l'installation de
clôture en maille de chaîne

 

CLÔTURES

ICLCRAONT:

 

_ LCRBO N° 8B0D2-9671-77

 

Notre entreprise compte une solide réputation tant dans
les secteurs industriel, commercial que résidentiel.
Nous avons participé à de grosses constructions au
Nord du Québec pour Hydro-Québec, Gouvernement du
Canada et bien d'autres qui nous assurent une expertise
sans pareille dans notre domaine.

Aucun sol ni aucun terrain nous empêche d'installer nos
clôtures. Nous possédons une flotte de S camions et
machinerie spécialisée telle que camion terrière,
rétrocaveuse avec terrière hydraulique, pelle mécanique,
etc. qui nous assurent un travail précis et rapide.
b-

SPECIALISTES
FABRICATION ET POSE

|DECLÔTURES
Maille de chaîne

e Bois

Industriel,

commercial

et résidentiel

 
Clermont

Tremblay 
   

   

    

   

   

  

   

ainsi qu'en bois. Après toutes
ces années, c'est la qualité
de leurtravail et leur service
après-vente qui démarque la
compagnie.
L'entreprise régionale est

une des rares à faire elle-mê-
mel'installation des clôtures.
Eneffet, la plupart du temps,
ce sont des sous-contractants
qui s'occupentde ce tra-
vail alors que chez Clôture
Clermont, l’installation est
faite par son équipe expéri-
mentée. Cette particularité
est très importante puisqu’el-
le assure quele travail est
fait avec précision par des
employés spécialisés dans
ce domaine depuis plusieurs
années.
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Elles sont d'ailleursoffertes dedans une gammeintéressante de
couleurs comme le blanc,le vert, le noir, le brun et le beige.
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CouverturesR.Roy

Commercial - Industriel - Résidentiel R.B.Q.: 8334-3459-28

Entrepreneur général spécialisé
en couverture

_ ENTRETIEN ET
REPARATION GENERALE
ESTIMATION GRATUITE

Patrice Aubin,

 
M

T6l.: 418-542-5027
Téléc.: 418-549-2121
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Produits
Clôture Clermontfait la

vente et l'installation de
clôtures en maille de chaîne.
Disponibles en différentes
couleurs, commele blanc,
le vert, le noir, le brun et le
beige, ces clôtures sont leur
spécialité. De plus, elles ne
demandent aucun entretien
et ont une durée de vie de
près de 15 à 20 ans. L'entre-
prise de Jonquière possède
aussi des clôtures en bois
qui, bien que plus dispen-
dieuses, offrent un cachet
particulier. Par contre,

celles-ci doivent être très
bien entretenuesafin qu'elles
gardent leur aspect original.
Le service après-vente est

aussi très important pour
la compagnie puisque pour
eux, la satisfaction du client
est essentielle. Toutes les
clôtureset les installations
sont garanties en cas de bris
ou de problème. L'entreprise
fait la réparation des clô-
tures, le suivi des ventes et
offre un service à la clientèle
impeccable.

Clientèle
Clôture Clermont, en plus

d’avoir sa clientèle au Sa-
guenay-Lac-Saint-Jean, fait
beaucoup de travaux dansle
Nord du Québec, principale-
mentà la Baie-James. C'est
principalement leur savoir-
faire et leur expérience qui
permet à la compagnie de
faire des travaux importants
à l’extérieur de la région.

Équipe
Les employés de Clôture

Clermontont à cœurleur
travail et offrent un service
d’installation rapide et de
qualité. La ponctualité et la
courtoisie sont les principa-
les qualités des travailleurs
de cette entreprise régio-
nale.
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Une référence incontournable en habitation

L’APCHO lance le magazine Clés en main
sera publié annuellement en

“ deux parutions: une pour la
région métropolitaine de Mon-
tréalet l’autre à la grandeur
de la province.
Clés en main présente de

nombreux articles portant sur
les tendances et des conseils
pratiques en matière d’ha-
bitation, en plus d’être une
référence hors pair pourles
Québécois qui souhaitent
connaître les projets domici-
liaires en cours ou trouver un
entrepreneur en rénovation
dansleur région. La première
parution de cette revue est
disponible depuis le mois de
mars dans plus de 5000 points
de vente au Québec pour seu-
lement 4,99 $. Voici les prin-
cipaux sujets qui sont traités
danscette édition qui sera en
magasin jusqu’à la fin juin.

ROXANNESIMARD

rédactrice publicitaire

rsimard@lequotidien.com

L'Association provinciale des
constructeurs d'habitations
du Québec (APCHQ) lance le
magazine Clés en main, une
nouvelle publication en format
téte-béche divisée en deux sec-
tions distinctes: Maisons neu-
ves et Rénovateurs. Destiné
au grand public, ce magazine

foe

Mmain-@US [EL
ÉDITION PROVINCIALE 2009

 

: Steve Bégin
vous ouvre les
portes de sa
nouvelle maison

pif” 7»eirt

En exclusivité dansle volet
Maisons neuves:
* Le joueur de hockey Steve

Bégin ouvre les portes de
sa maison et parle de ses
choix en matière d’habita-
tion et de décoration.
Plusieurs articles concer-
nant l'achat d'une maison
neuve: les tendances, les
options écolos, les ma-
tériaux et de nombreux

  
Le volet Maisons neuves ras-
semble des informations pra-
tiques et indispensables pour
ceux qui prévoient se construi-
re une maison prochainement.

APCHQ

LAL
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Sébastien Gaudreault
Consultanteen habitation” ‘Chargéde projets
sebTEEE

autres sujets!
Des projets de maisons
modèles d'entrepreneurs
accrédités à La Garantie
des maisons neuves (GMN)
de l'APCHO, répertoriés
par région.
La présentation devilleset
régions: les éléments essen-
tiels que vous devez connaî-
tre pour choisir un nou-
veau quartier. Des contenus
d'actualité à découvrir!

En exclusivité dansle volet
Rénovateurs:

Le magicien, animateur
et conférencier Alain
Choquette parle de sa
passion pour les maisons
anciennes, une passion qui

l'anime depuis de nom-
breuses années.
Un dossier sur des projets
de rénovation d'envergure.
Des fiches d'entrepreneurs
certifiés par la bannière
Réno-Maître de l'APCHO,
classées selon leur spécialité.
Destrucs et astuces pour
des rénovations réussies.
Desarticles tendance à ne
pas manquer!

Autres sujets intéressants:
e Mise à jour dansl'environ-

nementcuisine.

STIS VOUSIREN( r=

1.8.  

 

* Ajout ou reconstruction
d'un garage:les étapes à
suivre.

e Concevoir un «walk in» à
la mesure de ses besoins.

e Comptoirs de cuisine:les
choix qui s'offrent à vous!

e Ouverture sur le monde
des fenêtres.

* Quand l'entrepreneur a
carte blanche.
Balcon en ville…
en banlieue!

e Lentretien biologique d'une
pelouse.
L'art de moderniser une
maison.
Un sous-sol à votre goût.

Cléseen1 main
MÉNOVATEURS

terrasse

 

Le volet Rénovateurs offre
différents trucs et conseils afin
de permettre de rénover votre

La pertinence du contenu
et la quantité d'information
de qualité du magazine Clés maison à votre image!  APCHQ
en main font de cette nouvelle
publication une référencein-
contournable en habitation! 8
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Pieux thermiques isolés
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e SERVICE DE CONSULTATION

EN HABITATION

e PREFABRICATIONDE MUR

MAISONEN KIT

e RENOVATION

e CLES ENMAIN

ANS
254, rue Jogues

Chicoutimi QC G7G 1L2
(a18) 612-0699 Cell.: (418) 290-9696
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LES PALMES MAITRE

CONSTRUCTEUR:

SYMBOLES DE

PROFESSIONNALISME

x
757 DIAMANT

Au moins

25 années

consécutives de

- professionnalisme

 

15 a 24 années

consécutives de

professionnalisme
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8 à 14 années

consécutives de

professionnalisme

 

“ ” l ARGENT
4 à 7 années

consécutives de

professionnalisme

2 à 3 années

consécutives de

professionnalisme    
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«HOMMAGEÀ LA RELÈVE! »

Afin de valoriser les métiers de la construction, La Garantie des maisons neuves (GMN) de l’APCHQ, en collaboration avecla

Commission de la construction du Québec (CCQ) et le Service de la formation, Réno-Maître et les mutuelles de l'APCHQ, rend

hommageà la relève.

Parce qu'il s'estdémarquédans son apprentissage, Anthony Goulet, élève en charpenterié-menuiserie du Centre de formation
professionnelle de Jonquière, a reçu un coffre à outils (une valeur de 350 $) ainsi que touslles livres de la collection L'abcdusecteur
résidentiel (une valeur de 800 5), conçuspar l'APCHQ pour permettre à la main-d'œuvre de parfaire ses connaissances.

Untirage sera effectué à Québec le 28 avril 2009 parmiles élèves récipiendaires du prix «Hommage la relève! » de chacune des

régions du Québec et le gagnantrecevra 5 000 $ en prix!
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  « HOMMAGEÀ LA RELÈVE! »

Afin de valoriser les métiers de la construction, La Garantie des maisons neuves (GMN) de l'APCHQ, en collaboration avecla

Commission de la construction du Québec (CCQ)et le Service dela formation, Réno-Maître et les mutuelles de l'APCHQ, rend

hommageà la relève.

Parce qu'il s'est démarqué dans son apprentissage, Maxime Gauthier, élève en charpenterie-menuiserie du Centre de formation

professionnelle de Jonquière, à reçu un coffre à outils (une valeurde 350 $) ainsi que tousles livres de la collection L'abxdusecteur
Maxime Gauthier résidentiel (une valeur de 800 $), conçus par l'APCHQ pour permettre à la main-d'œuvre de parfaire ses connaissances.

Centre de formation Un tirage sera effectué à Québec le 28 avril 2009 parmi les élèves récipiendaires du prix «Hommage la relève! »de chacune des
, régions du Québecet le gagnant recevra 5000en prix!
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Sondage de l'APCHQ

Les intentions d'achat p
d’une habitation

et de rénovation
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miliale (42 %) tandis que rénovation, un peu plus de
Les résultats du dernier

sondage de l'APCHO sur
les intentions d'achat et de
rénovation révèlent que les
intentions d'acheter une
habitation ont augmenté de
façon importante au cours
du dernier mois alors qu'elles
présentaient une baisse de-

puis le début de l’année 2009.
Parailleurs, les intentions
de rénovation des ménages
québécois sont stables mais
demeurent élevées à 19 %.
Voici les principales

conclusions tirées du sonda-
ge effectué à la fin mars:
* 6% des ménages québé-

 

 

          

 

30 ans d'expérience

2 CONSTRUCTION | CONSTRUCTION

2 RÉNOVATION
& AdaESFa 3 ° Résidentiel

2 318) 549-7655 « Commercial
* Industriel

Pour tout projet CERTIFI
contactez Laval et David Lemieux aniGm ur

cois disent prévoir acheter
un logement dans les 12
prochains mois compara-
tivement à 2,8 % au mois
de février et à
4,1 % en janvier dernier.
Les intentions d'acheter
une habitation auraient
doublé au cours du der-
nier mois étant donné
qu'un peu plus de 200 000
ménages expriment leur
intention d'acheter com-
parativement à 95 000 en

février dernier.
La plupart des ménages
qui entrevoient acheter un
logementdisent vouloir
acheter une maison unifa-

13 % prévoient acheter un
condo et 8 % une maison
en rangée ou jumelée.
Les ménages qui prévoient

acheter un logement
anticipent dépenser en
moyenne 233 684 $.
19 % des ménages qué-
bécois ont exprimé leur
intention d'effectuer des
travaux de rénovation ou
d'amélioration à leur loge-
ment au cours des douze
prochains mois. C'est un
résultat comparable à ce
qui était observé en février
dernier.
Parmi ceux qui envisa-
gent faire des travaux de

la moitié (52 %) ontl’in-
tention de faire appel à un
entrepreneur pourréaliser
leurs travaux. C’est un
résultat un peu plus faible
quecelui de février alors
que 57 % des ménages qui
prévoyaientfaire des réno-
vations avaientl'intention
de faire affaire avec un
entrepreneur.
Plus du quart des mé-
nages qui planifient des
rénovations ne savent pas
combien ils dépenseront
pourla réalisation de ces
travaux. Ceux qui se pro-
noncent disent
10 007 $ en moyenne. La
 

ESTIMATION GRATUITE:
Tel: (618) 549.7655 o Col: 418 718-5314.  
 

 

Une flotte de 20 camions et 30 remorques
pourle transport de pieces

surdimensionnées

  

 

  

Intentions des ménages queéebécois pour les 12 prochains mois

(% des ménages du Québec)

19.8% .

18.2% 19.0%

15,0%

12,4%

6.0%

3.9% 3.9% 4.1% 2.8%
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intentions d'achat d'un logement Intentions de rénovation d'un logement  
 

Intentions d'achat et de rénovation des ménages - Mars 2009

 

ACHAT, VENTE, LOCATION, TRANSPORTET
SOULÈVEMENT DE BÂTIMENTS ET MODULES,
PROJETS CLÉS EN MAIN, CONSTRUCTION,

RÉNOVATION, RÉUSINAGE

GROUPE a,  

1210, rue St-Alphonse, St-Bruno
Tél.: 418-343-2989 - Téléc.: 418-343-3715

www.groupesecto.com
770177   14-lePROGRES-dimanche,LE26AVRIL2009
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   A VOTRE SERVICE DEPUIS 1987
RBQ: 2869-7118-70

-Fenêtres  - Portes-patios - Portes d’acier

Faites comme nos nombreux clients heureux...
Laissez-vous surprendre.
Une simple visite
vous éfonnera.

=gLu Accrédité Energy Star 767511

JONQUIÈRE:(418) 695-1856 CHICOUTIMI: (418) 543-6606
1730, boul.Talbot s  -

(voisin de la Casa Grecque et de l'animalerie Jonas)

     
    
 

  PVC à base

de Titang 2.2m

Le plus épais

sur le marché

      » 3521, rue du Parc Industrielgs
LCETRE   
 

dépense moyenne antici-
pée était de 10 895 $ pour
les quatre derniers mois.

Détails
du sondage
La consultation a été

menée à l’aide d'un son-
dage téléphonique, réalisé
du 30 mars au 4 avril 2009,
auprès d’un échantillon
aléatoire de 400 ménages
à travers le Québec. Ces
échantillons génèrent une
erreurstatistique de
+ 4,9 %, à Un seuil de
confiance de 95 %. Ces son-
dages mensuels sont effec-
tués par la firme Processus
Marketing pour le compte
de l’APCHO.
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Ventil-Air 2001

«Expair» en ventilation et climatisation
ROXANNESIMARD
 

rédactrice publicitaire

rsimard@lequotidien.com

Depuis maintenant 14 ans,
Ventil-Air 2001 se spécia-
lise dansla ventilation et la
climatisation sur le plan rési-
dentiel et commercialléger.
La vente de thermopompes
et de foyers au gaz ainsi que
le remplacement

  
a

Léchan-
geur d'air
constructo de Venmar est
polyvalent et ingénieux. On le
retrouve en différents modèles
passant de 1.0 à 2.0.

d’échangeurs d'air et d'air
climatisé fait aussi partie de
leurs spécialités. Que ce soit
pour des maisons neuves ou

 

rénovées, une trentaine d’en-
trepreneurs de la région font
affaire avec Ventil-Air 2001.
D'ailleurs,l'entreprise entre-
prend de 600 à 800 projets
par année.
Certifiée installateur

Venmar, la compagnie est la
seule dansla région à faire
partie des deux réseaux de

Venmar: «Service d’ins-
tallation

  
recommandée»ainsi que
celui «Expair». Ces réseaux
permettent à Ventil-Air
2001 d’avoir de nombreux
avantages sur les pièces et

 

les appareils rendant ainsi
l’entreprise plus compétitive.
De plus, grâce à cela, de
meilleurs conseils sont don-
nés aux clients vu leur vision
globale des réseaux Venmar.
Ils peuvent donc sans pro-
blème trouver ce qui corres-
pond le mieux aux besoins de
l'acheteur.
Les produits de la compa-

gnie sont aussi disponibles
chez Potvin & Bouchard et
Rona, puisqu'elle est affiliée
à ces quincailleries grâce au
réseau «Service d’installa-
tion recommandée». Suite à
l’achat d’un produit Venmar,
le client est automatiquement
référé à Ventil-Air 2001, ex-
pert en la matière.

Nouveauté
Aucours des prochains

mois, la nouvelle gamme de
produits EKO de Venmar
sera disponible. Ces systè-
mes d’échangeurs d'air, qui
ont un meilleur rendement
écoénergétique, sont des plus
novateurs. De plus, plusieurs
anciens produits subiront des
améliorations techniques et
des changements de format
afin d’entrer dans la gamme
EKO.

Autoconstruction
L'entreprise offre une

 

formule spéciale pourles
autoconstructeurs. Celle-ci
consiste à envoyer un pro-
fessionnel faire l’installation
de l'appareil en une visite
et à laisser une partie du
travail au propriétaire. Bien
entendu,tout ce qui doit être
fait lui est bien expliqué,
ce quifacilite la tâche de
l’autoconstructeur, en plus de
diminuerses coûts d’instal-
lation de 150 à 200 $.

Sinistres
Ventil-Air 2001 est aussi

très réputé pourles sinistres.
En effet, sa rapidité d'action
pourle service d'installation
est des plus efficaces. Aussi,
trois unités roulantes sont
disponibles pourfaire de
l’installation et de la répa-
ration, rendantle service
encore plus rapide.

Historique
Ventil-Air 2001 a été fondé

en 1995 par M. Guillaume
Hovington. À cette époque,
la compagnie Venmaravait
approché M. Hovington,
 

 
Les Couvertures du Saguenay in.

15, route Taché - Saint-Fulgence

ENTREPRENEUR SPECIALISE
— Couverture / membrane élastomère

— Asphaltage et gravier

— Pavage et asphaltage

Propriétaire: Gilles Duguay (418) 674-2375 g
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PLANCHERS PRÉVERNIS,
HUILÉS, LAMINÉS, D'INGÉNIERIE,

 

DE LIEGE OU DE BAMBOU
POUR TOUS LES BUDGETS
POUR TOUS LES GOUTS!

La vente et l'installation d'échangeurs d'air est une des spécialis-
tés de Ventil-Air 2001.
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fabriqués au Québec
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quitravaillait dans le do-
mainede la construction,
parce quelle recherchait un
installateur pourla région
du Saguenay-Lac-Saint-
Jean. Pour répondre a cette
demande, Guillaume Ho-
vington décida de créer son
entreprise: Ventil-Air.
Lentreprise, qui offre un

service d’installation recom-
mandé de Venmar, prit un
essor considérable au début
de 2000, suite 4 l'entrée en
vigueur de nouvelles normes
pour la construction de mai-
sons neuves en matière de
ventilation. Plus précisément,
c'est suite à la mise en appli-
cation, par la municipalité
de Saguenay, des normes du
Code national du bâtiment
(1995) en matière de ventila-
tion pourles bâtiments neufs

que l’entreprise connut une
croissance importante. La
Commission de la construc-
tion du Québec (CCQ)
exigant que des profession-
nels qualifiés procèdent à
l’installation des systèmes de
ventilation, Ventil-Air profita
de la demande accrue du sec-
teur résidentiel pour prendre
de l'expansion.
L'entreprise qui, en 1995,

avait procédé à une quin-
zaine d'installations, dessert
aujourd’hui plus de 600
clients par année.

Ventil-Air devient
Ventil-Air 2001
Jimmy Pageau a acheté des

parts de la compagnie en
2001. Il travaillait pour Ven-
til-Air depuis 1998. Son asso-
ciation apporta une nouvelle

vision au sein
de l’entreprise et

À contribua au dé-
| veloppement de

celle-ci, notam-
ment au niveau

4 des services
. 43 offerts.

 Une gamme
 

 

de services
variée

 

L'entreprise effectue aussi la vente de foyers
au gaz depuis 2007. 5

Pour répon-
dre aux besoins
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LES FONDATIONS

COFFRAGE DE BETON

FONDATIONS RESIDENTIELLES

& COMMERCIALES
Licence RBQ: 1637-2740-02

Lawrence Bouchard

Michel Bouchard

2277, rue Vimy

Chicoutimi (Québec) G7G 3X3

Téléphone: 418-543-2777

Télécopieur: 418-543-1836
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grandissants de la clientele,
il décida de développer de
nouveaux créneaux. Ainsi,
en plus d'offrir un service
d’installation de systèmes
de ventilation,l’entreprise
certifiée installateur Venmar
se spécialise dans l’installa-
tion d’échangeurs d'air, d’air
climatisé muralet de ther-
mopompes, pourle secteur
résidentiel et le commercial
léger. Depuis 2007, Ventil-
Air 2001 effectue aussi la
vente de foyers au gaz.

 

disposant d’un système de
chauffage alimenté par une
fournaise à l'huile, Ventil-
Air 2001 peut procéder au
changement de celle-ci pour
une fournaise électrique ou
une thermopompe. Compte
tenu du prix élevé de l'huile,
cette modification de votre
système de chauffage pour-
rait s'avérer avantageuse.

Entrepreneur
accrédité Novoclimat
Ventil-Air 2001 est re-

installations et le profes-
sionnalisme de son équipe.
D'ailleurs, la compagnie fait
partie des entrepreneurs
accrédités Novoclimat pour
la région du Saguenay-Lac-
Saint-Jean.
Avant d'acheter ou de pro-

céderà l’installation d'un
système de ventilation, de
climatisation, de chauffage
ou d’un foyer au gaz, réfé-
rez-vous à des spécialistes
dans ce domaine, demandez
conseil aux professionnels

 

 

Avis aux propriétaires connu pour la qualité de ses de Ventil-Air 2001.
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CLIMATISEUR MURAL RÉVERSIBLE INVERTER

+ La fonction puissance maximum permet d'atteindre rapidementla

température souhaitée.

# Unair sain et de qualité est obtenu grâce au filtre photocatalytique
qui détruit les mauvaises odeurs et neutralise les virus et les bactéries.

L'unité murale sait se faire oublier avec de très faibles niveaux sonores.

# Une gestion facile avec la télécommandeinfrarouge.

Projet construction

neuve ou rénovation.

Prenez rendez-vous avec

vos plans pour planifier votre

ventilation/climatisation

veNmiAiR
mt Roussel.chui

Service
Installation
Recommandé

Ucence R.6.Q. 8351-5429-31

 

Ventilation

* Échangeurd'air

* Climatisation

* Foyer au gaz

Jimmy Pageau
Consultant en ventilation résidentielle

Tél: (418) 696-1926
Cell.:(418) 812-1130

@YORK P'DAIKINAC

 

Cimatiseur mural
Confort absolu!

ceartmn Fujitsu 8
www.master.ca Garantie 10ans |
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Potvin & Simard Asphalte

60 ans d'expérience!
ROXANNE SIMARD
 

rédactrice publicitaire
rsimard@lequotidien.com
L'année 2009 marque

une étape importante pour
l'entreprise familiale Potvin
& Simard Asphalte (PSA)
puisqu'elle fête ses 60 ans!
Fondée en 1949 par Joseph-
Edmond Potvin et Laurent
Simard, l’entreprise a vu pas-
ser trois générations et une
quatrièmevient de prendre
le flambeau. En effet, Michel
Simard, propriétaire depuis
1976, s'est associé à Robin
Morin qui assurera la succes-
sion de l'entreprise pourles
années à venir. Les actuels
copropriétaires ont de quoi
êtrefiers de leur entreprise
qui a su évoluer avec le temps
afin de rester performante
et compétitive à travers les
années.
Spécialisé dans le domaine

de l’asphaltage résidentiel,
commercial et institutionnel,
PSA assure un travail et un

produit de qualité qui cor-
respondent aux besoins des
consommateurs. Asphalte
neuf de stationnement de
grandes et de moyennes sur-
faces, réparation de pavages,
stationnement, rues et routes,

ainsi que la prévention sont
le principal créneau de la
compagnie.

Aménagement
L'entreprise de Chicoutimi

offre aussi une gamme im-
pressionnante de services en
lien avec l’asphaltage, tels que
I'excavation, plan d’aménage-
ment, remplissage de terre,
pose de gazon, plantation et
vente d'arbres et arbustes,
pavage, réparation de bordu-
res et d'entrées… Bref, tout ce
qui touche à l'aménagement
peutêtre fait par l’équipe de
professionnels de Potvin &
Simard.

Pourquoi l'asphalte?
Lasphalte est un matériau

polyvalent et souple qui
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Domainede la rivière des Aulnaiessitué à
St-Ambroise, aux limites de Shipshaw,

Nous construisons PARTOUT au Saguenay INFORMEZ-VOUS
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permet un très beau résultat
à un prix bon marché. De
plus, cela a comme avantage
de résister aux hivers qué-
bécois et d'avoir une bonne
durée de vie puisqu'il est
réparable. Lasphalte permet
de trés beaux aménagements
paysagers puisqu’il peut étre
agencé avec plusieurs sty-
les de dalles, de pavés et de
briques.

Garantie
Lentreprise offre un très

bon service après-vente
puisqu'elle dispose d’une
garantie pour l'asphaltage.
PSA garantit que la cour ou le
stationnement restera intact
lors du cycle de gel et dégel.

Réputation
PSA doit une bonne partie

de son succes et de sa répu-
tation a son équipe dynami-
que et expérimentée puisque
la fiahilité du personnel a
permis à l’entreprise de réa-
liser plusieurs contrats avec
efficacité.
La compagnie familiale

s'est dotée dernièrement
d'équipementà la fine pointe
de la technologie afin d'offrir
constammentun travail de
qualité supérieure et ainsi ga-
rantir à ses clients la meilleu-
re satisfaction.
Depuis 60 ansl'entreprise

a su se démarquer avanta-
geusementface à la concur-
rence en se spécialisant dans
les travaux d’asphaltage et
de réparation des moyen-
nes surfaces telles que les
stationnements publics et
parapublics, bouts de route et
entrées privées. Les premiers
propriétaires ont su démon-
trer leur savoir-faire pour
démarrer cette entreprise qui
est en constante expansion.
Que ce soit pour de l'asphal-
tage, de la prévention ou pour
de l'aménagement paysager,
venez rencontrer l’équipe de
Potvin & Simard Asphalte.
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e Conception
« Réalisation

Toujours présents pour vous.

depuis 1949, 60 ans d’expérience!

"Vos maîtres )une poux faire la cour!
Tél.: 418-543-1949
418-818-1949 - Téléc.: 418-543-6815
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Joseph-Edmond Potvin, un des co-fondateurs de l'entreprise
Potvin & Simard Asphalte en 1949.
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L'entreprise peut s'occuper de tout ce qui touchela cour et l'amé-
nagement paysager, passant de l'asphaltage à l'embellissement.

 

 

 

Michel Simard, propriétaire
Robin Morin, copropriétaire
Jimmy Girard, représentant  
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Adrien Desbiens & fils

Nouveau service de coffrage de béton
roxanne

simard,   
   

 

  
rédactrice JUBRCIENE

ow |
rsimard@lequotidien.com

Adrien Desbiens & fils,
une entreprise en constante
expansion, œuvre dansle
domaine de la construction
depuis maintenant 46 ans.
Afin d'être toujours plus
compétitive, la compagnie
jonquiéroise vient d’investir
120 000 $ en équipements
leur permettant de faire eux-
mêmesle coffrage de béton.

Coffrage de béton
Grâce au nouvel équipe-

mentacquis au cours des
dernières semaines,l’entre-
prise devient un des rares
entrepreneurs générauxà fa-
briquer des fondations. Selon
Daniel Desbiens, coproprié-
taire, ce travail est habituel-
lementfait par des entrepre-
neurs spécialisés. «Ça nous
limitait dans nos contrats
puisqu'on ne contrôlait ni le

Sta

 

   

     

  

 

    

 

  

  
 

   

travail fait, ni les disponibi-
lités du sous-traitant. Sans
oublier que les entreprises
spécialisées dans le coffrage
de béton sont peu nombreu-
ses dans la région. De plus,
nous avons déja travaillé
dans ce créneau a nos débuts,
doncc'est un créneau qu’on
connaît bien», affirme-t-il.
En offrant ce service à

leursclients, Adrien Des-
biens & fils désire offrir
une meilleure qualité de
construction, puisqu'ils pour-
ront maintenant contrôler la
mise en place de la fondation
et ainsi surveiller le travail
accompli. De plus,cela leur
permettra de respecter plus
facilementles délais des
contrats puisqu'ils n'ont pas
besoin d'attendre après le
travail du sous-traitant. Les
quatre propriétaires ont donc
décidé de se lancer dans ce
projet en investissant une
sommetotalisant plus de
120 000 $, consolidant ainsi
plus de 20 emplois.

Palme Diamant
Les palmes «Maître

constructeur» constituent
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un gage de sérieuxet de
professionnalisme. Derniè-
rement, Adrien Desbiens &
fils a reçu la palmela plus
élevée, celle de Diamant,
lors de la journée Contact
Construction de 'APCHQ, le
9 avril dernier. «Cette palme
signifie quel’entreprise est
reconnue dansle domaine
depuis au moins 25 années
consécutives à un taux de
satisfaction de plus de 97 %.
Nous sommestrès heureux
d’avoir reçu ce prix qui est
très prestigieux et surtout
assez rare, puisqu'il en existe
seulement 150 dansla pro-
vincel», explique avec fierté
Daniel Desbiens.

Portrait
Adrien Desbiens & fils,

situé au 4178, boulevard du
Royaume à Jonquière, est
une entreprise familiale
spécialisée dans la rénova-
tion et la construction de
maisonsrésidentielles et de
bâtiments commerciaux,
en plus de faire des travaux
dansle secteurinstitutionnel
et industriel. Depuis 1963,
l’entreprise développe une

To

LC;

Adrien Desbiens et fils construction Itée
a Tél. 418-542-7776 Téléc.: 418-542-7667

{ Récipiendaire de la Palme Diamant
La plus haute distinction dansl'industrie de la construction résidentielle

Vondnodénéraux(

   

 

relation de confiance avec ses
clients et fait de leur satisfac-
tion sa priorité. C’est pour-
quoi l’équipe expérimentée et

dynamique offre un travail
de qualité, permettantà la
compagnie d'être des plus
compétitives.

 

N - ; 4

» A

, mr mal An 1
Adrien Desbiens & fils a reçu la palme «Maître constructeur».
la plus élevée, celle de Diamant, lors de la journée Contact
Construction de l'APCHQ en avril dernier. Le trophée a été remis
à Daniel Desbiens par l'honorable Jean-Pierre Blackburn, minis-
tre du Revenu national, ministre d'État (Agriculture) et député de
Jonquière-Alma.
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GARANTIE
MAISONS
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RESISTANCE - Les membranes de vinyle Duradek ont pour
principale caractéristique leur résistance a un haut débit de
circulation.

 

 

  

NE COMMENCEZ PAS VOS
TRAVAUX SANS CONSULTER

e Résidentiel

e Commercial

e Industriel
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MÉLISSA BRADETTE
 

rédactrice publicitaire

mbradette@lequotidien.com

Vousrefaites le patio,
la galerie, le balcon ou la
terrasse? Renseignez-vous
auprès de NT Recouvrement
enr. Cette entreprise de
Saguenay offre en exclusivité
régionale les membranes de
vinyle Duradeket les ram-
pes en aluminium Gardex;
des produits reconnus pour
leur durabilité et leur facilité
d'entretien.

Membranes de vinyle
Les membranes Duradek

ont pour principale carac-
téristique leur résistance à
un haut débit de circulation.
Fabriquées en vinyle,elles
sont 100 % imperméables et
antidérapantes. De plus, ce
produit de recouvrement de
plancher extérieur requiert
peu d'entretien.
«Toutes les membranes Du-

radek sont renforcées pour
obtenir une résistance et une
stabilité multidirectionnelle.
Deplus,elles ont unefini-
tion texturée antidérapante.
Également, pour augmenter
la performance, le produit de
base inclut des agents anti-
moisissures ainsi que des

 

Une membrane de vinyle 100 %
imperméable pourle patio et

 

à formgt ol a

  
le balcon
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COULEURS- Les membranes Duradek sont offertes dans un
choix de motifet de couleurs très attrayants.

produits résis-
tants aux rayons
UV et à la haute
température»,

explique Nor-
mand Tremblay,
propriétaire de
l’entreprise NT
recouvrement
enr.
Les membra-

nes Duradek
sont offertes
dans un choix
de motifs et a
de couleurs
très attrayants. :
Au total une SY
vingtaine de al ~~
couleurs sont
disponibles.
Coté durabi-
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lité, les mem-
branes Duradek
sont reconnues
pour avoir une
très longue
durée de vie et peuvent être
revitalisées dansle futur.

Facile d’installation
Livrées en rouleaux pré-

fabriqués, les
membranes
Duradek sont
faciles à ins-
taller. Linstal-
lation se fait
en une seule
étape. De plus,
les membranes
peuvent étre
utilisées immé-
diatement après
et même pen-
dant la période
d'installation,   POSE - Livrées en rouleaux préfabriqués, les

membranes Duradek sont faciles à installer.

ce quifaci-
lite les déplace-

IMPERMÉABLE - Les membranesde vivyle
Duradek sont 100 % imperméables et anti-
dérapantes.

ments. Également, ce produit
peutêtre collé sur pratique-
menttoutes les surfaces.

Historique du produit
Duradek, la première mem-

branede vinyle imperméable
utilisée sur les patios et les
balcons, a été développéeil y
a plus de 30 ans pour solu-
tionner des problèmes d’infil-
tration d'eau.

NT Recouvrement enr.
L'entreprise NT recouvre-

ment enr. se spécialise dans
la vente etl'installation de
membranes de vinyle et de
gardes en aluminium de-
puis 16 ans. L'entreprise de
Saguenay est réputée pour
ses produits ainsi que pour
la qualité de son service de
vente et d’installation.
 

 

e Terrasses

e Toits terrasses
R.B.Q 8281-0201-53

ENTREPRENEUR SPÉCIALISÉ
Membrane 100 % imperméable

111, rue Labelle, Chicoutimi

412-343-1993

e Balcons

e Planchers de garage

° Toilettes et salles de bains

e Marches

e Douches

e Patios de piscine et spa

e Pontons et bateaux

s PRODUITS DE QUALITÉ ~~"
+» ESTIMATION GRATUITE |
NOUS OFFRONS DE NOMBREUX PRODUITS
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Vents violents et toitures endommagées

Procédez à une inspection
et communiquezavec
votre assureur
 

Lorsque surviennent
des tempêtes ou des vents
violents, l'Association pro-
vinciale des constructeurs
d'habitations du Québec
(APCHO) recommande aux
propriétaires de procéder à
une inspection minutieuse
de leurtoiture, et ce, afin de
localiser les endroits où les
bardeaux ont pu être endom-
magés, brisés, voire même
s'être envolés.

Vigilance requise
Tout dommage occasionné

parces vents, aussi minime
soit-il, doit être prompte-
ment réparé afin d'éviter
d'éventuelles et coûteuses
infiltrations d’eau. APCHO
recommanded’être encore
plus vigilant à l’approche
du temps doux et des pluies

A propos dee l'APCHO
LAPCHQ transige avec

quelque 13 000 entreprises
réunies au sein de 15 bu-

 

printaniéres. Mieux vaut
prévenir que guérir: faites
appel à un couvreurafin que
ce dernier puisse inspecter
votre toiture et effectuer les
réparations au besoin. Si ce
dernier n'est pas disponible
rapidement, vous pouvez
vous-même procéder à une
inspection à l’aide de jumel-
les et constater,s’il y a lieu,

LA = Iso 8001: 2000
l'ampleur des dégâts. : RBQ: 8232-1134-41

Communiquez avec
votre assureur

Les revétements de bar-
deaux sont conçus pour
résister à des vents de 80 à
100 km/h. Au delà de ces
conditions, il est fort possible
que votre toiture subisse des
dommages. Si vous constatez
des bris, vous pouvez obte-
nir toutes les informations
concernant les démarches
a suivre en communiquant
avec votre assureur.   

=
0
0
=
©
1

Q
x
0
2
>

0
FF]

c
8
re)
[J]
=

2 
 

   

 

 

 

reaux régionaux, affirmant
sa position de leader dans
l’industrie de la construction
et de la rénovation résiden-
tielles. En 1976, elle a ins-
tauré un programme privé
de garantie sur les bâtiments
résidentiels neufs, duquel
s'est largementinspiré le
gouvernement pour définir
les standards de la garantie

#8 ‘ obligatoire en 1999. Proac-
tive, elle a créé en 1986 un
plan de garantie couvrant
les travaux de rénovation.
Elle a également mis sur
pied la bannière Réno-Maître
en 2002. L'Association et ses
membres effectuent ainsi 76 %
des travaux en construction
et rénovation résidentielles.
Depuis 1997, 'APCHQ est
aussi la plus importante
gestionnaire de mutuelles de
prévention dans le secteur de
la construction.

225, route 172 |
St-Ambroise

418 672-1999 ‘
Téléc.: 418 672-2999

ppilote @ferblanterieexp-air.com
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EXCAVATION
R&R ine,
Licence RBQ: 2310-2213-20

  

 

   
Faites affaires avec des professionnels qui offrent

LA GARANTIE DU
TRAVAIL BIEN FAIT!

¢ EXCAVATION * TERRASSEMENT + DÉNEIGEMENT « DÉMOLITION

e AQUEDUC e ÉGOUTS » DRAIN DE FONDATION
«INSTALLATION SEPTIQUE e LOCATION DE MACHINERIES LOURDES  

  
  
  

Pour avoir

Fesprit tranquille,

EXIGEZ les

jumeaux Tremblay

«=Réjean et

3118, boul. Ste-Geneviève, Chicoutimi, secteur Nord

s: 418-543-7460 - ec: 418-543-1438
entgenrr@bellnet.ca  T
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Maisons «vertes»

Le Guide des options

 

écolosde l'APCHO -
L'Association provinciale

des constructeurs d’habita-
tions du Québec (APCHO) a
mis en ligne son Guide des

options écolos. On peut télé-
charger gratuitementle do-
cumenten visitant le www. constructeurs d'offrir des
gomaison.com/gomaison/ produits et services écolo-

+ giques et écoénergétiques
ck” “31 adaptés aux besoins des

consommateurs et à leur
budget. Soucieuse des divers
enjeux écologiques, l'APCHQ
espère de cette façon contri-
buer au développement
durable et à la protection de
l'environnement. _
La construction dessral-

sons plus vertesônstitue
un véritable point de départ
enmatière de respect de
l’environnement. Les experts
de l’'APCHQ ont donc étudié
ce qu'était un bâtiment vert
pour concevoir Le Guide des
options écolos et proposer
aux constructeurs un outil
permettant d'offrir à une
clientèle de plus en plus sen-
sibilisée à l’environnement
différentes options écolo-
giqueslors de l'achat d'une
maison neuve ou lors de la
rénovation d'une maison.
Pourconcilier bâtiment

vert, besoins des consomma-
teurs et coûts abordables,il
faut d’abord faire un bilan
du bâtimentet tenter de
voir les possibilités d'amé-
lioration de certaines de
ses composantes. Souvent,
il y a déjà des composantes
écologiques dansles mai-
sons construites récemment.
À partir de ce bilan, le
constructeur peut proposer
des solutions en sélection-
nant les options écologiques
appropriées, tout en gardant
en tête les coûts associés.
«Il n’est pas question ici
d'imposer quoi quece soit
aux constructeurs, mais de
leur fournir un guide qui
leur permet de proposer
des options plus écologi-
ques qui, souvent, ne sont
pas plus coûteuses ou plus
compliquéeset sont respec-
tueuses de l’environnement,

explique M. André Gagné,
directeur du Service techni-
que de l'APCHO.Il va de soi
queplus les constructeurs
proposeront ces options et
-plusles clients solliciteront
ces options auprès de leurs
entrepreneurs, plus grand
sera l'impact en matière de
développement durable et
d'écologie.»
Les options écologiques

5 regroupées dans ce guide
peuvent étre intégrées aux
différents modèles déjà
offerts par les constructeurs

promotion/optionsecolos/.
Ce guide permet aux

X SeRepo Ii a

ENVIRONNEMENT- fr  La construction de maisons
constitue un véritable point de départ en matiére de respect de
l'environnement.

Photo La Presse
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nt pres de chez vous
Maisons pré-usinées Laprise
Saines, confortables et éconergétiques.

Haut rendernent énergétique
Système d'isolation haute performance.
Anti-ponts thermiques. Anti-affaissement.  

  

 

Plus de 600 plans de maisons
© Pour tous les goûts, tous les budgets.
© Plans personnalisés sur demande.

8 3 concepts d’acquisition
5Adoconstnicteur Tâches partagées. Clé en main

D Accompagnement
© Support technique. Chargé de projets.
O Inspecteur controle qualité sur chantier.
S Service d'installation.

E Livraison partout au Québec

I= CUS GROUPE 50

[eam l_ LECT sé ‘
NOVOCIIMaA x,

aa - : COMPORT LANCE. ÉCONTENES !

Sur rendez-vous : 15, rue St-Antoine, Métabetchouan-Lac-à-la-Croix (Qc)
G8G 1H2 Tél. 418-349-8351. E. agencealma@maisonlaprise.com.

“ BQ 2634-7661 36
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et permettent aux consom-
mateurs de faire un choix
éclairé, en fonction de leurs
priorités. A titre d'exemple,
un constructeur qui bâtit
déjà des maisons certifiées
Novoclimat peut offrir en
option une structure de
bois certifiée FSC (Forest

 
Stewardship Council) ou
un système de récupération
des eaux grises. Ces options,
faciles à identifier et à comp-
tabiliser permettront aux
consommateurs de détermi-
ner rapidementla portion de
budget qu'ils souhaitent leur
attribuer.
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Vous comptez effectuer
des travaux de rénovation
et «rajeunir» votre maison?
L'Association provinciale des
constructeurs d'habitations
du Québec (APCHO) vous
rappelle l'importance de vé- -
rifier les compétences de l’en-
trepreneur à qui vous confiez
vos travauxet la nécessité
d'utiliser un contrat écrit
clair et détaillé pour vous as-
surer de la bonne marche de
votre projet et vous protéger
des risques éventuels.

ue faire avant
‘embaucher un

entrepreneur?
Pourvouséviter des tracas,

assurez-vous d'abord auprès
de la Régie du bâtiment du
Québec (RBQ) que votre en-
trepreneurest titulaire d'une
licence et notez le numéro, la
catégorie, la sous-catégorie et
la date d'expiration. Vérifiez
s’il est membre d’une asso-
ciation reconnuetelle que
l’'APCHO et demandez-lui des
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références. Enfin, demandez
si possible des soumissions
à trois entrepreneurs ré-
‘pondanità ces critères afin
de compareret de faire un
choix éclairé.

Un contrat écrit
SVP!
Assurez-vous éga-

lement que l'entre-
preneur à qui vous
envisagez de confier
vos travaux utilise
un contrat écrit
clair et détaillé
portant sur tous
les aspects du
travail à faire,
sans quoi vous
pourrez perdre les
acompteset avoir de la
difficulté à faire valoir vos
droits si le travail est mal
fait ou inachevé. Plusieurs
renseignements peuvent y
être indiqués, notamment:
ses coordonnées, son numéro

de licence, la description
complète des travaux à faire,
les dates de début et de fin
des travaux,le prix de ces

travauxet le calendrier des
paiements,la garantie

fournie parl’entre-
+ preneur,le certifi-

cat de compagnie
d'assurance

‘ >=Pant
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Pour des rénovations réussies et sans souci

Vérifiez les compétences
de votre entrepreneur

         

 

C47
l’entre-
preneur pos-
sède une assurance
responsabilité civile, une
attestation de conformité
prouvant qu’il est en règle
avec la CSST, le numéro | a
d'entreprise ou les numéros —
de TPS et de TVQ. Dans le
cas de projets d'envergure,
le contrat peut comprendre
plus de renseignements tels
quelesplans et devis.

=

nel (la Garantie rénovation) au 1 800 361-2037, poste 222
ainsi que d'un programme de ou visitez le site GoMaison.
financement sur mesure (le com à l'adresse suivante:
Réno-prêt). Pour trouver un www.gomaison.com/renomaitre
entrepreneurcertifié Réno-
Maître dans votre région,
communiquez avec le Service
de référence de la bannière

Source: Association provinciale
des constructeurs d'habitations du

Québec (APCHQ)

Choisissez
un Réno-Maitre!
Réno-Maitre est le seul re-

groupement d'entrepreneurs
en rénovation qui certifie
le professionnalisme de ses
membres. En faisant affaire
avec un entrepreneur certifié
par la bannière Réno-Maître
de l’'APCHO, vous obtenez
l'assurance que vos travaux
serontréalisés selon les rè-
gles de l’art et vous bénéficiez
d'un service de référence,
d'un plan de garantie option-

RENOVATION RESIDENTIELLE

Ghislain Levesque

ESTIMATION
GRATUITE

418-812-9463
RBQ: 8344-7805-37

 

 

SERVICE DE DECORATION A DOMICILE

getsthe ÀDÉPOSITAIRE DE PLANCHERS FLOTTANTS
®LAVAGE DE STORES ET RÉPARATION

% FABRICANT DE TOILES HORIZONTALES ET VERTICALES DE TOUS GENRES,
BOIS.ET IMITATION DE BOIS, MÉTAL où PVC,1/2, 1, 2 ou 3 1/2 Po.

UNIGRANUIME
À DOMICILE SUR RENDEZ-VOUS

_* CONSEILLERS SUR PLAGE *

  
 810, ch. de la Réserve,

Chicoutimi

543-0524 - 543-8383 - |
Christine Simaro Cuaupia Boivin Auorey Morency
Conseillère Conseillère ConseillèreSansfrais: 1-800-565-0524
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Les maisons

| CAROL GIRARD INC,

Invuveau, NOUVEAU, NOUVEAU:
'Bientotenconstruction!.CondominiumsdesRoiteléts;: PHASE2

| : * Situés au coin des Roitelets et des Merles Bleus.
+ . OaT * 12 condominiums hauts de gamme(très luxueux).

Th idue6“lege, (4135w 3 étages.
. ,

Phase 1: Rue des Hirondelies Haut de gamme, près du 1200pi ca.
* Construction de 6 unités, . * Ascenseurs

complétées. boul. des Roitelets. «7 salles de bai
Phase 2: Rue des Hirondelies Terrains boisés sans satles de bains

Construction de 6 unités, . > . Hauteur d lafonds ieds.
complétées. voisin arrière. Intime, 3 esplafonds 9 pieds| . ; Co

Phase 3: Rue des Passerins chambres dont une au Planchers de bois franc et céramique.
Construction de 14 unités, ; ° : 2
complétées. rez-de-chaussée,2 salles Fenestration abondante dans chacune des unités.

« Rue des Hirondelles en . . . * Structure de bois et dalle de béton à chacun des planchers.Phase 4: RuedesHirondelleson de bains, céramique}, M oo do béton sé S|
COMPLETEE. chauffante, escalier et ur de bloc de béton séparant chacune des unités.

« Début printemps 2009, ; * Isolation supérieure.Phase 5: Debutprintemps 2009s  blanchers de bois franc, p
avec possibilité de patio béton, extérieur en Terrain gazonné au complet.
construire un garage intégré. . . . z RTE . © yz ex

# Surveillez notre nouvelleLOCITERCEIHEET pierre au complet. Tres * Stationnementasphalté {possibilité de 2 stationnements si désiré]

Terrain boisésans voisin arrière, Déjà 4 de vendus! haute qualité! * Livraison printemps 2010.

DÉVELOPPEMENT #1
Construction de 5 chalets, 24" x 26’, 2 étages + sous-sol,

plafond 9’. Grandes fenêtres, escalier et plancher bois franc +
céramique, foyer au salon, 2 salles de bains, extérieur en
pierre et fibrociment. Très luxueux.

Ces chalets seront construits dans le nouveau déve-
loppement situé versant ouest, à deux minutes du chalet
principal.

Site exceptionnel: 1 terrain, regroupant: 5 chalets avec une
vue magnifique sur les pentes.

Déjà 3 de vendus,
encore 2 de disponibles

 

Développement #2
1 terrain de groupetotalisant la construction de 6 unités de jumelés. La dimension

de ces unités sera de 24’ x 36’ + sous-sol, soit.3 chambres dont une au rez-de-

chaussée, 2 salles de bains, un salon et une salle familiale au sous-sol. Beaucoup de

rangement. Ces terrains sont situés a 50’ de la pente de ski #17 (très rare).

Autre caractéristique de ce projet, il sera possible, si vous le désirez, de pouvoir

compléter divers travaux de construction par vous-mêmes, donc peut être très

avantageux au point de vue prix.

PRIX PLUS QUE COMPÉTITIF
 

Le. : . P E L PORTES c: FEMÉTOES _ , _ =
Developpement #3 3 Le Cn DEney

1 terrain individuel de dimensions LL » EE iyUM tl
+ 82’ x 124’ prét a batir, déja nivelé. NL7

Emplacement trés intéressant. CTE ojets
ee emcee wm ag ogy ahd ed TT megg

Pour plusUEconcemant ces£)rl

tie ; IRAKR Do gr 


