


Partenariat économique plus étroit
Canada–Union européenne



• Deuxième marché étranger en importance pour le
Québec

• Valeur des biens échangés entre le Québec et l‘UE
• 27,9 milliards de dollars canadiens en 2006

• Québec responsable de 36 % des échanges du Canada
avec les pays de l'Union européenne (UE)

• Échanges de services et investissements de part et
d’autre

Notre deuxième partenaire économique



• Près de 600 sociétés européennes au Québec

• Le Québec est d’avantage un client qu’un fournisseur
de l’UE

• Accords de coopération volontaire seulement

Notre deuxième partenaire économique



• Signature d'un accord-cadre de partenariat économique
entre les États-Unis et l'Union européenne, le 30 avril
2007

• Montée rapide du dollar canadien face à la devise
américaine

• Ralentissement de l'économie américaine

• Concurrence des économies émergentes sur tous nos
marchés

Contexte



• Janvier 2007, le gouvernement du Québec annonce son intérêt
pour un rapprochement économique entre le Canada et l’Union
européenne.

• Depuis, promotion d’un accord de partenariat économique
auprès :

– de représentants de l’Union européenne et des États
membres

– des gouvernements canadien et provinciaux

– de regroupements patronaux québécois, canadiens et
européens

• Juin 2007, Sommet Canada–UE, les parties conviennent
d’évaluer les coûts et les avantages d’un partenariat économique
plus étroit

Historique de la démarche



Entraves au commerce et à l’investissement entre le
Canada et l’UE :

• commerce des biens

• commerce de services

• investissement et autres enjeux

Rapport préliminaire, fin avril ou début mai

Contenu de l’étude conjointe



• Alléger les charges administratives et
juridiques

• Faciliter l'accès aux marchés européens

• Améliorer notre présence sur les marchés
de l'Union européenne au profit des
entreprises et des consommateurs
québécois

Un moyen privilégié



• Stimuler l'investissement direct étranger

• Faciliter la mobilité des spécialistes

• Élargir le bassin des travailleurs qualifiés

• Positionner le Québec dans la chaîne de
valeur mondiale

Un moyen privilégié



• Alcan
• ALSTOM
• AstraZeneca
• Bayerische Motoren-

Werke
• Bombardier
• Chambre de commerce

du Canada
• Manufacturiers et

exportateurs du Canada
• CN

Plus de 60 entreprises soutiennent le projet
dont …

• Fruits & Passion
• GlaxoSmithKline
• Lufthansa
• Corporation financière

Power
• SNC-Lavalin
• SUEZ
• Tecsult
• Ubisoft
• Volkswagen



• Interventions auprès de ministres responsables
du commerce

• Sensibilisation des entreprises

• Participation à deux événements d’envergure :

– Symposium le Canada et l'UE : Perspectives

pour un partenariat économique plus étroit,

– Stakeholders' Meeting

Étapes à venir



• Quel est votre intérêt à l’égard d’un accord de
partenariat économique entre le Canada et
l’Union européenne ?

• Avez-vous des préoccupations face à ce projet ?

• Quels problèmes éprouvez-vous à faire des
affaires avec l’Union européenne ( 27 pays
membres) ?

Votre avis est important



• Avez-vous d’autres exemples de barrières au
commerce ?

• Quelles éléments souhaitez-vous voir inclus
dans un projet d’accord ?

• Quelles recommandations souhaitez-vous que
le gouvernement du Québec transmette aux
autorités fédérales ?

Votre avis est important



Votre avis est important


