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Les enfants et le 
milieu agricole
Où en sommes-nous avec les services de garde ?
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Q u e d e  jo ie s  n o s e n fa n ts  n o u s a p p o rte n t! Ils  

n o u s  c o m b le n t, n o u s  é to n n e n t, n o u s  ra v is s e n t. Ils  

n o u s fo n t r ire  e t n o u s  é m e u v e n t. Ils  e n ric h is s e n t 

n o s v ie s c o m m e o n n ’a u ra it ja m a is c ru . C e s o n t 

n o s b ie n s  le s p lu s  p ré c ie u x e t o n n e  s a u ra it s ’e n  

p a s s e r. M a is  e n  m ê m e  te m p s , c u r ie u s e m e n t, à  le u r 

a rr iv é e  to u t c h a n g e . S u rto u t la  n o tio n  d u te m p s . 

S o u d a in , c ’e s t c o m m e s i o n n ’a v a it p lu s le  te m p s  

d e  r ie n  fa ire .

C ’e s t d ’a u ta n t p lu s  v ra i q u e  la  n o u v e lle  ré a l­

ité , a u ta n t e n  m ilie u  ru ra l q u ’u rb a in , e s t q u e  G 4 %  

d e s  fe m m e s  m a rié e s  q u i o n t d e s  e n fa n ts  d e  m o in s  

d e 1 6 a n s  o c c u p e n t a u s s i u n  e m p lo i.

L e s  s e rv ic e s  d e  g a rd e  à  l’e n fa n c e  te n te n t, a v e c  

p lu s o u m o in s  d e  s u c c è s , d e ré p o n d re à c e s n o u ­

v e a u x  b e s o in s . E n  m ilie u  a g ric o le , le s  c h o s e s  s o n t 

e n c o re  u n  p e u  p lu s  c o m p liq u é e s . L e s  e x ig e n c e s  d u  

m ilie u  s o n t n o m b re u s e s e t d iff ic ile s  à c o m b le r. E n  

e ffe t, l’é lo ig n e m e n t d e s fe rm e s , la  fa ib le  d e n s ité  

d e la  p o p u la tio n  d e s ré g io n s  ru ra le s , le s lo n g u e s  

h e u re s d e tra v a il e t le s h o ra ire s v a ria b le s s e lo n  

le s s a is o n s c a u s e n t d ’é n o rm e s m a u x d e tê te  a u x  

p a re n ts  q u i o n t d e s e n fa n ts  d ’â g e  p ré s c o la ire . E n  

ré a lité , le s  s e rv ic e s  d e  g a rd e  s o n t ra re m e n t e n  m e s u re  

d e fa ire  c o rre s p o n d re  l’o ffre  d e  g a rd ie n n a g e  a u x  

b e s o in s d u m ilie u .

E n fa it, u n e  é tu d e e ffe c tu é e e n 1 6 9 1 p a r la  

F é d é ra tio n  d e s  a g ric u ltric e s  d u  Q u é b e c  (F A Q ) c h iffre  

à s e u le m e n t 1 7 %  la  p ro p o rtio n  d e fa m ille s  a g ri­

c o le s q u i u tilise n t d e s s e rv ic e s d e  g a rd e  e t d a n s  

6 7  % d e s  c a s il s ’a g it d e  g a rd e  à d o m ic ile  p a r u n e

p e rs o n n e  a p p a re n té e . M a is  9 0 %  d e s  ré p o n d a n te s , 

a y a n t d e s  e n fa n ts  d e  m o in s  d e  6  a n s , a ffirm e n t v o u lo ir  

fa ire  a p p e l à  d e s  s e rv ic e s  d ’a id e  d o m e s tiq u e  fia b le  

e t fo rm é e  q u i le u r d o n n e ra ie n t u n c o u p d e  m a in  

a v e c le s s o in s a u x e n fa n ts  e t le u r p e rm e ttra ie n t  

a in s i d e s e c o n s a c re r, l’e s p rit tra n q u ille , a u x  

tra v a u x  d e  la  fe rm e .

E n  e ffe t, il s e m b le  p a rfo is  y  a v o ir d e u x  p o id s , 

d e u x  m e s u re s . A lo rs  q u ’o n  n e  s a u ra it im a g in e r u n e  

fe m m e  tra v a illa n t d a n s u n  b u re a u  o u  u n h ô p ita l, 

le  fa ire  a v e c  s c s  e n fa n ts  s u r le s  é p a u le s , l’a g ric u ltric e  

s e  v o it p a rfo is  c o n tra in te  à  d e s  c h o ix  d iff ic ile s , c o m m e  

e m m e n e r s e s je u n e s e n fa n ts a v e c e lle  à l’é ta b le  

o u  a u x  c h a m p s o u  e n c o re  d e le s  la is s e r à la  m a i­

s o n , d a n s  le u r p a rc , s a n s  v ra ie  s u rv e illa n c e . T o u te s  

le s m è re s q u i o n t d û a m e n e r le u rs  e n fa n ts  s u r le  

tra c te u r a v e c  e lle s  s a v e n t c o m b ie n  la  s itu a tio n  e s t 

d é s a g ré a b le , n e p o u v a n t s e  c o n c e n tre r to ta le m e n t 

n i s u r u n  n i s u r l’a u tre , m u ltip lia n t a in s i le s  r isq u e s  

d ’a c c id e n t e t to u t c e la  c o n tr ib u a n t à  fa ire  m o n te r 

c o n s id é ra b le m e n t le u r n iv e a u d e  s tre s s .

Un po r t r a it  de l a sit ua t io n

L a s u b v e n tio n  e n g a rd e rie  e s t b a s é e s u r le  

re v e n u  d e s  p a re n ts . D a n s le  c a s  d e l’a g r ic u ltu re , 

o n  s e b a s e s u r le  re v e n u g é n é ré  p a r l’e n tre p ris e  

a g ric o le . D e p u is  le 1 9  s e p te m b re 1 9 9 4 , le  re v e n u  

a g ric o le n e t e s t c a lc u lé a v a n t la d é d u c tio n d e s  

a m o rtiss e m e n ts s u r le  c a p ita l a g ric o le , c e  q u i a  

e u  p o u r c o n s é q u e n c e  d e  le  re n d re  b e a u c o u p  p lu s  

é le vé , s o u v e n t d e  d iz a in e s  d e m illie rs  d e  d o lla rs , 

(s u ite d e l'a rtic le  e n p a g e 2 )

Notre mission :
«Nous consacrer exclusivement au 

service des besoins financiers des 

agricultrices et agriculteurs canadiens. 
Mettre en valeur le patrimoine rural 
canadien en fournissant aux produc­
teurs agricoles des services financiers 

spécialisés et personnalisés.
Favoriser le développement notamment 
des fermes familiales ainsi que des 

petites et moyennes entreprises oeuvrant 
dans un secteur relié à l’agriculture.»
Les opinions exprimées dans l'Agri-Conseil ne sont pas nécessaire­
ment celles de la publication, de la Société du crédit agricole ou de 

ses employés. Si une erreur se produisait, l'information corriger 
sera publiée dans un numéro subséquent. Les articles de l'Agri- 

Conseil peuvent être reproduits avec la permission de l'éditeur 

et la mention de la Société du crédit agricole.

S a u f d a n s le s M a ritim e s o ù  n o u s  v o u s  

in v ito n s  à  c o m p o s e r le s n u m é ro s  s u iv a n ts :

P o u r p lu s  d 'in fo rm a tio n , c o m p o s e z le

1 800 387-3232

Nouveau-Brunswick 

F ré d é ric to n (5 0 6 ) 4 4 4 -6 1 4 6  

G ra n d -S a u lt (5 0 6 ) 4 7 3 -3 8 5 3  

M o n c to n  (5 0 6 ) 8 5 1 -3 4 8 8  

S u s s e x (5 0 6 ) 4 3 2 -9 1 3 5  

W o o d s to c k (5 0 6 ) 3 2 8 -8 4 2 7

Terre-Neuve
S t.J o h n ’s (7 0 9 ) 7 7 2 -4 6 3 5

Nouvelle-Écosse 

K e n tv ille  (9 0 2 ) 6 7 9 -1 9 2 7  

T ru ro  (9 0 2 ) 8 9 5 -4 0 0 9

île-du-Prince-Édouard 

C h a rlo tte to w n (9 0 2 ) 5 6 6 -7 0 6 7  

S u m m e rs id e  (9 0 2 ) 4 3 2 -6 5 2 5
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Assurer I’avenir
Pour beaucoup de gens, l’assurance personnelle 

est souvent au bas de la liste des priorités d’achat. 

Lassurance-vie, m aladie ou invalid ité i'st sacrifiée 

au profit d ’achats.p lus urgents et tangib les com m e 

des pneus de cam ion, les sem ences du printem ps 

ou encore des réparations de m achinerie.

B ien sûr, tout le m onde sait que l’assurance 

est une protection contre les désastres im prévus 

et qui pourra ient m ettre  en péril jusqu'à  l’existence 

m êm e de l’explo itation agricole. M ais c’est tout à 

fa it dans la nature hum aine de se cro ire à l’abri 

des tragédies, m êm e si cela ne les em pêche hélas 

pas de survenir. E t quand le m alheur frappe, c’est 

a lors qu’on entend dire : «O n aurait donc dû...».

Inutile de jouer à l’autruche : avec plus de 

200 accidents m orte ls chaque année, le dom aine 

agricole dem eure, m alheureusem ent, le secteur le 

p lus a risque en Am érique du Nord. Les victim es 

se com ptent surtout parm i les jeunes de m oins de 

20 ans et les personnes de plus de 05 ans. Il n’en 

dem eure pas m oins que les agricu lteurs âgés entre 

20 et 05 ans sont aussi largem ent affectés par les 

accidents et les b lessures graves. La perte d ’un m em ­

bre, par exem ple, peut com prom ettre sérieusem ent, 

à court et à long term e, la capacité de travailler 

sur la ferm e. Il est donc im portant de penser à 

ceux de l'entourage fam ilia l qui auront à com poser 

avec de te lles situations.

S'assurer pour éviter les pertes de
revenus

«L'assurance remplace les revenus de la 

fam ille , du com m erce ou de tout autre actif» explique

Torn Hazell, un consultant en assurances de 

M idland en O ntario. Il a ffirm e que les agricu lteurs 

doivent sérieusem ent penser à ce qui arrivera à 

leur fam ille et à leur ferm e s’il survenait un acci­

dent ou un décès. Com m ent la ferm e serait-e lle 

gérée? Y aurait-il assez d’argent pour payer les 

dettes? Les survivants parviendraient-ils  à explo iter 

la ferm e eux-m êm es ou devraient-ils engager du 

personnel et payer des sala ires supplém entaires?
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Com ment le conjo int, un enfant ou un voisin 

qui prendrait la re lève arrivera-t-il à assum er une 

double tâche avec une charge financière supplé­

m entaire? Dans le cas d’une petite ferm e sans autre 

partenaire, un décès pourra it signifier une vente 

rapide des actifs pour couvrir les dettes et don­

ner un revenu à la fam ille endeuillée.

M êm e un accident peut causer une invalid ité  

tem poraire ou perm anente qui peut changer tota le­

m ent la dynam ique fam ilia le. Avez-vous déjà pensé 

à ce qui arrive à un producteur qui se casse une 

jam be à l’é té et qui ne peut utiliser sa m achinerie  

pendant six sem aines, ou à celu i qui ne peut

respecter des contrats de livra ison par cam ion? 

Q ui paiera pour son rem placem ent tem poraire?

Voilà  le genre de questions que doivent se poser 

les explo itants agricoles lorsqu’il s’agit de fa ire le 

cho ix de s’assurer ou non. Les problèm es évoqués 

précédem m ent peuvent être résolus par une plan­

ification et une utilisation avertie des assurances.

M . W ayne Howard, professeur associé en 

affa ires et économ ie agricoles à l’Université de 

G uelph affirm e que le coût des assurances pour 

les agriculteurs peut être élevé parce qu’ils sont 

classés com m e étant chefs de petites entreprises. 

Il y a quelques années, M . Howard a consulté des 

groupes de producteurs au sujet des assurances. 

Il a appris que la p lupart des agriculteurs s’auto- 

assurent, c ’est-à-d ire qu’ils n’ont pas d ’assurance.

La protection, à quel prix '
Com m e il n ’y a pas deux situations sem blables, 

il n ’y a pas de form ule toute fa ite pour établir un 

coût, Toutefo is, Torn Hazell propose un chiffre  

approxim atif dans le cas d’une assurance-vie indi­

viduelle  pour un agriculteur. «Un agriculteur de 45 

ans, non-fumeur, qui veut une assurance-vie à term e 

de 1 m illion de dollars, doit s’a ttendre à payer des 

prim es m ensue lles variant de ICO  S à 200 S». Il explique 

que la p lupart des com pagnies se basent sur les revenus 

d ’entreprise des deux ou tro is dernières années.

Le prix d’un plan d’assurance est m inim e si 

l’on considère qu’il perm et à la ferm e de poursuivre 

son fonctionnem ent quoi qu’il arrive.

l> U C R É I) I T A c; R I C O L ü

Besoin d’un 
«p’tit tracteur»?

Pou r tirer le m axim um de votre 

entreprise agricole, il vous faut de l’équipe­

m ent qui soit «à la hauteur».

MS*

A la Société du crédit agricole, nous 

com prenons l’im portance d’investir dans de 

l’équipem ent qui réponde à vos besoins et 

d ’obtenir un financem ent rapide. De plus, 

nous vous proposons des plans de financem ent 

souples qui ne requièrent 

aucune garantie im m obilière.

I )cm andez à un de nos con­

seillers de vous renseigner sur 

nos options de financem ent 

d ’équipem ent ou com posez le

l-KOO-387-3232.

SCA ^FCC
Société du crédit agrico le HHHH Farm  Credit Corporation
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cl qui a dim inué d autant I adm issib ilité a l’a ide financière consentie on 

fonction du niveau de revenu.

A cause de cela, p lusieurs fam illes agricoles ont vu une dim inution con­

sidérable ou l’é lim ination de l’a ide financière dont elles bénéfic ia ient. Selon 

M m e Hélène Courtem anche, d irectrice de l’Agence Agri-G arde à W otton, une 

fam ille de 3 enfants qui recevait une subvention de 39 $ par jour sur le coût 

to ta l de services de 45 $ pourra it voir l’é lim ination tota le de sa subvention. 

Pour M m e Jacinthe Lessard, agricu ltrice  et utilisatrice des services d ’Agri-G arde, 

les coûts de garde de son enfant ont augm enté de 43 % suite à cette réform e. 

D autres fam illes agricoles ont cessé d utiliser le service à cause de coupures 

p lus considérables.

Ver s une so l ut io n

Puisque la garde à la m aison, solution à laquelle ont recours la plupart 

des fam illes agricoles, n’est pas un service adm issib le aux subventions pour 

1 instant, le soutien de 1 É tat aux agriculteurs se lim ite souvent à la déduction 

fiscale. E t encoie, seulem ent si des reçus sont ém is par la gardienne et si les 

parents paient de l’im pôt...

A fin de tiouver des solutions à ces problèm es, les agricultrices ont tenté 

de fa ire reconnaître les fra is de garde com m e des coûts associés à l’explo ita­

tion de 1 entiepiise agiico le. Leur dem ande se basait sur le principe qu’une 

a ide fam ilia le lo in perm etta it de travailler sur la ferm e et de rem placer ainsi 

la m ain-d oeuvre spécia lisée qui aurait dû être engagée. M ais, se fiant sur le 

cas de cette nota ire québécoise qui s’est rendue jusqu’en Cour suprêm e pour 

défendie, sans succès, une cause sem blable, les agricu ltrices ont réorienté leurs 

éneig ies vers d autres avenues. Des recherches se poursuivent afin d’évaluer 

les possib ilités de fa ire accorder à la m ain-d ’oeuvre dom estique le statut de 

m ain-d ’oeuvre agricole.

(suite de l'artic le en page 4)
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Dix conseils 
pour une 
vérification 
comptable sans 
angoisse

V os affaires vo n t b ien . L es récoltes son t fa ites 

e t les prix du m arché sont bons. B ref, vous 

p révoyez une fin  d ’année sans ennu is. M ais vo ilà  

( |ue vous trouvez une grande enveloppe b rune 

dans vo tre bo îte aux le ttres ... une enveloppe 

m arquée R evenu C anada ... Q uel désagrém ent! 

O n v iendra prochainem ent vérifier vos liv res.

D ésarro i et sueurs fro ides... pourquo i fau t-il 

donc que ça vous arrive à vous? P ourtan t, tous vos 

liv res son t b ien à jour et vous avez m inutieuse ­

m en t com ptab ilisé chacune de vos ven tes et 

dépenses à l’o rd inateur. V ous avez beau repasser  

en m ém oire tou tes vos écritu res de journal, vous  

ne voyez v raim en t pas où peu t ê tre l’erreu r...

L a vérification com ptab le nous inqu iète  

tous un peu . E t souven t, sans raison . C om m e l’af­

firm e B ruce L ee, un com ptab le de P ortage la  

P rairie , spécialisé  dans la com ptab ilité d 'en tre ­

p rises agrico les : "S i vous n ’avez rien à vous 

rep rocher, vous n ’avez aucune raison  de vous en  
faire .»  À son av is, pour être m aître de la situa­

tion , il suffit de rester calm e et de m ettre en  

p ra tique les conseils su ivan ts :

1 . D ites-vous b ien que la p lupart des vérifi­

cations son t effectuées  su r une base a léato ire . R evenu  

C anada n ’a p robab lem en t rien à vous reprocher, 

vo tre dossier a été sélectionné au hasard .

2 . 11 se peu t égalem ent que R evenu C anada 

ait beso in de consu lter vos liv res afin de certifier 

les é ta ts financiers d ’une au tre personne.

3 . S i la situation et/ou le vérificateu r vous 

in tim ide, faites appel à un com ptab le . C elu i-ci 

pourra prendre les choses en m ain et il saura  

vous rassu rer.

4 . B ien sûr, il est à vo tre avan tage de co lla ­

bo rer. T ou tefo is, vous n ’avez pas à vous m ettre en  

quatre pour satisfaire le vérificateu r. 11 s’ag it de  

vo tre en trep rise . V ous êtes en dro it d ’ex iger une

Voiries 
abeilles de 
l'intérieur...

Dans une région des Basses-Laurentides 
parsemée de vergers, de champs et de boisés, on 
peut maintenant déguster de l’«hydromel», le 
fameux vin de miel. Et cela, tout en apprenant 
comment on extrait le miel et comment ce 
nectar en vient à faire des bulles.

heure e t une date de rendez-vous qu i vous convi­

ennen t. N e vous croyez  su rtou t pas tenu  d ’accep ter 

la date de rendez-vous qu 'on vous propose.

5 . S ondez le terrain . L e vérificateur aussi est 

hum ain et lu i aussi peu t fa ire p reuve de soup lesse . 

D em andez-lu i quels son t les renseignem ents  

que vous devrez fou rn ir afin de sim plifier la  
vérifica tion .

G . L a L oi de l'im pô t su r le revenu du C anada  

est com plexe, et il arrive parfo is qu ’un agen t de  

R evenu C anada fasse une erreu r. N e vous inqu iétez 

donc pas si le vérificateur vous annonce que vos 

déclarations d ’im pô t feron t l’ob jet d ’une nouvelle  
co tisation .

7 . S i ap rès avo ir exam iné vos liv res et vos 

é ta ts  financiers, le  vérificateu r décide  (h 1 réévaluer 

vo tre co tisation  d 'im pôt, vous recevrez une p ropo ­

sition  écrite  à laquelle  vous dev rez répondre dans 

les tren te  jours qu i su iven t. S i la co tisation  pro ­

posée est m ain tenue, vous aurez 90 jours pour 

p rodu ire  un av is d ’opposition . C elu i-ci sera d ’abord  

traité par un agen t d ’appel de R evenu C anada, 

e t non par le vérificateu r. S i vous n ’ê tes tou jours 

pas satisfa it de la décision prise , vous pourrez  

a ller en cour.

A yez tous vos pap iers en  règ le
A u m om ent d ’une vérification com ptab le, vous dev rez fou rn ir p lusieu rs docum ents attestan t vos 

écritu res de  journal. M ieux  vau t donc classer et conserver tous vos pap iers. C haque transaction  devrait 

figu rer dans vos liv res com ptab les. V oici quelques règ les sim ples à su iv re.

D atez et détaillez les docum en ts su ivan ts : • tou tes vos factu res; • les factu res que vous avez  

ém ises; • les factu res que vous avez payées; • vos p ièces justificatives; • les p ièces justificatives  

annu lées; • tous vos reçus; • vos é ta ts des résu lta ts; • vos bo rdereaux d ’expéd ition ; • vos bo rdereaux  
de récep tion .

C onservez : • tous les chèques annu lés; • tous vos liv res-jou rnaux ; • vo tre jou rnal général ou  

une so rtie d ’im prim an te de celu i-ci; • les calcu ls qu i exp liquen t vos écritu res com ptab les.

Il est dans vo tre in térê t de conserver p récieusem en t tous vos docum en ts. S i un bordereau de 

récep tion  stipu le que douze vaches vous on t é té liv rées, assu rez-vous que le paiem en t co rrespondan t 

est confo rm e au prix  ex igé. N ’oub liez pas de dater tous vos reçus.

N otez tou t par écrit. D ites-vous b ien que la m ém oire est une facu lté qu i oub lie ... e t qu ’une véri­

fica tion peu t très b ien s’app liquer à une déclaration produ ite il y a deux ou tro is ans.

D e p lus, si vous d irigez une société , vous devez conserver à  jam ais vo tre  jou rnal général (le  g rand  

liv re ou une version im prim ée de vo tre fich ier de com ptab ilité) e t les p rocès-verbaux  des assem blées 

avec vos actionnaires. L es p ièces justificatives de vos recettes générales, ainsi que les écritu res de  

journal co rrespondan tes et tou t au tre docum ent re la tif, do iven t ê tre conservés pendan t une période  
de six  ans.

G ardez tous vos pap iers en règ le , classés là où vous pourrez les retrouver facilem en t. V ous aurez  

a insi l’esp rit tranqu ille si une grande enveloppe b rune, m arquée R evenu C anada aboutit dans vo tre  
bo îte aux le ttres...

8 . S i vos pap iers ne son t pas en règ le , p renez 

le tem ps de le fa ire . V ous avez  beaucoup  trop  investi 

dans la m ise en  œ uvre de vo tre ferm e pour ne pas 

ten ir une com ptab ilité m inu tieuse . D ’a illeurs, si 
tous  vos liv res sont exacts, vous au rez en co re m oins 

de raisons de vous inqu iéter. C onsu ltez l'encadré  
pour en savo ir davan tage.

9 . N ous faisons souven t l’erreu r de ne pas 

déclarer un artic le  l’année où la transaction a été  

effectuée. Il est possib le de rectifier cette om is­

sion  l’année  su ivan te  sans susciter de conséquences  
g raves.

10 . S u rtou t, restez calm e. L a vérifica tion  

com ptab le est couran te en affaires et ne sign ifie  

nu llem en t que vous êtes fau tif ou que vous gérez  
m al vo tre en trep rise .

P our term iner, vo ici ce qu ’a jou te B ruce L ee : 

«L e vérificateur peu t être beaucoup p lus com ­

préhensif que vous n i1 le pensez et b ien qu ’il 

so it norm al d ’ê tre inqu iet, cela n ’aide en rien  
la situation .»

D’abord en amateurs
T out com m ence en 197G , lo rsque V iv iane et 

C hristian M ade, deux jeunes pro fesseu rs de 

français, s’in stallen t su r le rang L a F resn ière , à 

S ain t-B enoît de M irabel. U n endro it idéal, su rtou t 

pour C hristian  qu i est ap icu lteu r am ateur, et qu i 

possède déjà p lus de 100 ruches dans la rég ion . 

C ’est avec les ruches de son père, en  P icard ie , que 

C hristian a appris l’a rt de l’ap icu ltu re . Q uatre ans 

p lus tô t, il avait qu itté cette  rég ion de F rance avec  

son épouse V iv iane pour s ’é tab lir au Q uébec.

P u is, en 1978 , le nom bre de ruches grim pe 

jusqu ’à p lus de 500 . L a m êm e année, un co llègue  

p ro fesseu r leur vend son m atérie l et ses quelque  

400 ruches. C hristian  décide alo rs de qu itter l’en ­

seignem ent pour se  consacrer un iquem en t à la p ro ­

duction de m iel. L ejeune coup le ob tien t un prêt 

de la S ociété du créd it ag rico le. Ils peuven t ainsi 

acheter tous les bâtim en ts  de la ferm e vo isine, a insi 

qu ’une petite érab lière .

Plusieurs formules 
pour le miel

A u débu t, il arrive que les récoltes ne so ien t 

pas très abondan tes. L e salaire de V iv iane, (p ii 

enseigne tou jours le français aux enfan ts ang lo ­

phones, su ffit à peine. S es ta len ts de gestionnaire  

son t alo rs b ien appréciés! M ais, b ien v ite , le m iel 

e t le sirop  d 'érab le du rang L a F resn ière, vendus 

dans le garage du dom icile , com m encen t à faire  

parler d 'eux ... O n accro ît la d iversité  des p rodu its 

: m iel de trèfle , de luzerne, de pom m ier, de fleurs  

sauvages, de tilleu l, po llen  de fleu rs, gelée royale ,

(su ite de l'artic le en page 4)



“fi'?'.

cire d’abeilles et m êm e, depuis peu, des cosm é­

tiques! V iviane et C hristian engagent peu à peu 

leur personnel, et m ettent m êm e sur pied un pro­

gram m e de (urination apicole pour des stagiaires 

canadiens et européens, program m e toujours en 

opération depuis.

l’eu à peu, on construit une m iellerie plus 

adéquate et on fait l’acquisition d’une autre 

érablière dans le village voisin , 

ce qui augm ente le nom bre d ’en­

tailles à 15 ()()(). Puis, en 11)92, 

on double la superficie des 

installations, en ajoutant à la 

m iellerie une boutique et un cen­

tre d ’interprétation. «C ertains de 

nos clients continuaient avenir 

sonner à la porte de notre m ai­

son, pensant que la boutique 

située à l’arrière appartenait à 

d i's concurrents!», se rappelle 

V iviane.

E t, depuis m oins d’un an, 

on produit m aintenant de 

l’hydrom el, que les visiteurs 

dégustent sur place! C ette  

dernière production fut aussi 

rendue possible grâce à la 

Société du crédit agricole, qui finance m aintenant 

des projets de diversification à la ferm e, «D epuis 

IG ans, nous avons reçu une aide inestim able de 

la Société, par l’entrem ise de notre conseiller 

R éjean Landry, qui nous suit depuis le début», 

souligne C hristian.

Partager l’amour du miel D ans une des salles, on aperçoit une 

im m ense abeille en bois trônant sur une table, 

une ruche vivante, entre deux panneaux de plex­

iglass, des m icroscopes, et, sur les m urs, des 

dizaines de dessins d’enfants, très colorés. Le 

tout sous l’œ il attentif d ’un m annequin apicul­

teur. C ’est la «salle des découvertes», où les 

enfants - de tout âge! - peuvent explorer à loisir, 

guidés par des anim ateurs très com pétents. «N ous 

m ettons l’accent sur la com m uni­

cation entre visiteurs et ani­

m ateurs», précise V iviane. C ette  

dernière a m êm e m onté un spec­

tacle de m arionnettes m ettant en  

vedette la reine et ses ouvrières, 

un succès m onstre!

A ujourd’hui, avec un chiffre d’af­

faires qui passera de 750 000 à un 

m illion de dollars, Interm iel 

em ploie une vingtaine de person­

nes. La ferm e possède 1 500 ruches, 

qui sont distribuées dans plus de 

80 ruchers.

C hristian et V iviane ont deux 

enfants, dont un fils m édecin et 

une fille de 14 ans. Ils ne savent 

pas encore si cette dernière aura 

aussi la piqûre... C hose certaine, à la ferm e 

Interm iel, de Saint-B enoît, ça bourdonne plus 

que jam ais!

Pour jo indre l’u tile à l’agréable, les M ade ont 

voulu partager leur am our de l’apiculture  avec les 

v isiteurs. A insi, dans des salles aux équipem ents 

m odernes, on peut observer, derrière de grands pan­

neaux vitrés, le personnel vaquer à l’extraction du 

m iel et à la production de la gelée royale, de la 

cire et de l’hydrom el. D ehors, on peut visiter un

rucher ou observer, derrière des m oustiquaires, un 

apiculteur m anipulant les ruches. «N ous voulons 

que les visiteurs découvrent toutes les étapes de 

la production du m iel, depuis l’abeille jusqu ’aux  

produits de deuxièm e et m êm e de troisièm e 

génération», explique C hristian.
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D ’autre part, les services de garde en m ilieu fam ilial, m is en place en 

1979 et dispensés par des agences accréditées, répondent en partie  aux besoins 

du m ilieu agricole. Les gardiennes recrutées par les agences, com m e A gri-

suuauon üiiiicue. rour eues, c esi certain , une lllO U IV v U 1 V  G tlU llU ll U U O U Ü O U IllO

du secteur agricole et des propositions de solutions adaptées à ce m ilieu par­

ticulier seraient perçues com m e une reconnaissance et une valorisation de leur 

travail en entreprise agricole.
G arde de W otton, sont des travailleuses autonom es, form ées et encadrées 

par les agences. C e sont elles qui décident des heures dont elles disposent 

pour accueillir les enfants dans leur m aison. E lles peuvent donc, si elles le 

désirent, plus facilem ent accom m oder les fam illes agricoles et ainsi se rap­

procher sensiblem ent des besoins du secteur. C ette avenue sem ble la plus 

prom etteuse actuellem ent.

11 y a encore bien du chem in à faire avant de trouver la solution idéale. 

E t m i attendant, les agricultrices devront continuer à com poser avec une

Pour plus d 'inform ation sur l’état financier de votre ferm e, sur le Prêt agricole fam ilial ou tout 
autre produit offert par la Société du crédit agricole, veuillez cocher une des cases suivantes, 
rem plir cette carte et nous la poster. L’inform ation vous sera envoyée rapidem ent.

S.V .P., envoyez-inoi plus d ’inform ation :
□  T rousse de vérification des finances de votre entreprise agricole □  Prêt agricole
□  P rêt agricole fam ilial (incluant un vidéo sans frais) □  Prêt pour la diversification
□  Prêt pour l’achat d’équipem ent

N om : A dresse :

V ille : C om té :

Téléphone/Télécopieur : C ode postal :

Laquelle de ces activités décrit le m ieux votre entreprise principale?
J R écoltes m archandes □  Lait □  B oeuf □  Porc □  V olaille
□  A utres (spécifiez svp.)_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

D epuis com bien de tem ps vous adonnez-vous à l’agriculture?
□  1 à 5 ans □  6 à 15 □  16 à 25 □  26 ou plus

Q uel a été votre revenu agricole brut total en 1994?
□  M oins de 50 000 $ □  50 000 $ à 99 999 $ □  100 000 $ à 149 000 $ □  150 000 $ ou plus

A vez-vous des projets d ’expansion dans un avenir rapproché? oui □  non □
A vez-vous des projets de diversification? oui □  non □
A vec quelle institution bancaire faites-vous affaires actuellem ent?
A vez-vous déjà un prêt avec la Société du crédit agricole? oui □  non □

D écoupez et envoyez à : Société du crédit agricole
a/s Prairie A dvertising, 588,1ère ave. est 
R egina (Sask.) S4N 9Z9

Des idées pour 
tirer profit de vos 

temps libres?

A u l’ôlc N ord ou ailleurs, de plus en plus île 

gens tirent leurs revenus de plusieurs sources. 

V ous êtes propriétaire d ’une ferm e, d ’une terre à 

bois ou d ’une érablière dont vous tirez un revenu 

tout en ayant un autre em ploi?

O u encore, vous avez le goût de changer 

d ’air, de quitter la ville pour la cam pagne et d 'ex­

ploiter une petite ferm e tout en conservant votre 

occupation actuelle?

V ous êtes probablem ent 

adm issible à un prêt de la 

Société du crédit agricole. Pour 

parler à un conseiller en 

financem ent de votre région, 

com posez le 1-800-387-3232.

SCA ^FCC
Société du  crédit agricole Farm  C redit C orporation

C anada

supplém ent La terre de chez nous, lévrier 1995 
supplém ent La liberté, février 1995
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