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La biotechnologie et l’agriculture de demain

Rémi Frigon, président de Cyrille Frigon (1996) inc.

*

Fer ornemental Inc. 
Vente et installation

Estimation gratuite
Rampes a aluminium 

Auvents • Colonnes • Persiennes 
_ Balcons en fibre de verre

ATELIER DE
SOUDURE

Fier partenaire 
de votre succès 
et de votre
croissance.

MICHEL 'LESSARD

921, boul. Saint-Laurent Ouest
Lowiseville
Rés. s (819) 228-4070 
Bur. s (819) 228-8098

Cyrille Frigon (1996) inc. offre depuis plus de 40 
années des semences, des fertilisants et des pestici­
des adaptés aux besoins des agriculteurs de la région.

Dès les années 1990, la biotechnologie en agricul­
ture a permis la mise en marché de variétés de semen­
ces beaucoup plus performantes. Ces nouvelles varié­
tés, dont la verse n est plus un problème, sont mieux 
adaptées à nos conditions de froid. Certaines possè­
dent aussi des qualités de résistance aux herbicides 
qui rendent les opérations bien plus faciles.

L'addition d'un gène dans le maïs contre la pyrale 
et permet de réduire l'utilisation de pesticides.

De tout temps, les semences ont été sélectionnées 
par les producteurs en fonction de leur rendement. Du 
simple choix d une espèce plus productive qu’une au­
tre, plus résistantes aux insectes et aux maladies, une 
sélection naturelle s’est effectuée.

La recherche en génétique permet désormais de 
recueillir les meilleures qualités de chaque variété et 
d’optimiser les performance des nouveaux hybrides.

On cherche à réunir dans une même semence les 
gènes qui assurent un taux élevé de réussite, une bon­
ne solidité des racines et des tiges, une grande résis­
tance aux insectes et aux maladies, un potentiel maxi­
mal de rendement et de performance.

Dans un futur rapproché, nous verrons arriver de 
nouvelles variétés à valeur ajoutée comme, par exem­
ple, une plus grande teneur en huile. Les nouveaux hy­
brides plus performants permettent aux agriculteurs de 
maximiser leurs revenus de production à l’hectare.

Chez Cyrille Frigon (1996) inc., nous avons tou­
jours à coeur d’offrir un produit de très haute qualité, 
développé par des laboratoires sérieux et profession­
nels, répondant aux normes les plus strictes et les plus 
sécuritaires.

L'excellence du service aux 
agriculteurs a un nom :

Cyrille Frigon.
Félicitations 

à toute l'équipe !

Construction

Serge Lamy inc.
Entrepreneur général

Résidentiel • Commercial • Rénovation 
Estimation gratuite

621, boul. Trudel, Yamachiche
Tel. : (819) 296-3067 - Téléc. : (819) 296-1606

N R BQ : 2736-2532.45

Merci pour la confiance lors de vos travaux de rénovation !

Un conseiller 
disponible

Marc Frigon travaille depuis une quinzaine 
d’années au compte de la compagnie Frigon. Di­
plômé en techniques de zoologie de l’École 
d’agriculture de Saint-Hyacinthe, Marc est un 
conseiller compétent et disponible sur qui on 
peut toujours compter.

N’hésitez pas à lui demander conseil, vous 
pouvez lui faire confiance, ses connaissances et 
son expérience vous seront grandement utiles.

Une grande équipe ne peut parvenir 
qu'à de grandes réalisations.

Félicitations !

0*1 LES ENTREPRISES
MASKINONGÉ R B Q 8002-6446-57

INC. 3 a*
TRANSPORT

ET EXCAVATION
LES
SPÉCIALISTES
POUR VOS
TRAVAUX
D'EXCAVATION.

J>ifpoHÎltte 7 jeu" fut- 7.
• Travaux mécanisés • Creusage de fosses
• Pelle hydraulique • Fosses septiques
• Transport général • Construction de chemins forestiers
• Gravier - Terre - Sable • Déneigement

43, rue Saint-Denis, Maskinongé 
Tél. et télécopieur: (819) 227-2282 

Ceil. : 697-5385
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40 ans au service des agriculteurs
En 1960, M. Cyrille Frigon et son 

épouse, Mme Colette Isabelle, mettaient 
sur pied une entreprise qui allait 
fonctionner en parallèle avec la ferme 
qu'ils exploitaient déjà le long du chemin 
Petite-Rivière à Louiseville. Il s’agissait 
de fournir aux agriculteurs des environs 
un éventail de grains et de produits ser­
vant à cultiver les sols.

En 1993, M. Cyrille Frigon sépare les 
opérations commerciales de celles de 

sa ferme agricole.
Trois ans plus tard, en 1996, les fils 

de M. Frigon, Rémi, Marc et Daniel se 
portent acquéreurs de cette dernière 
qu'ils rebaptisent Cyrille Frigon (1996) 
inc. Depuis, l'entreprise a grandi et est 
devenue l'un des plus importants four­
nisseurs de produits et services agrico­
les en Mauricie.
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Des achats importants
Afin de mieux répondre aux besoins 

du marché et de devenir encore plus 
compétitifs, nous avons procédé à de 
nombreux investissements pour optimi­
ser la qualité de nos services.

—
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Daniel. Marc et Rémi Frigon, avec leurs parents, M. Cyrille Frigon et son 
épouse Mme Colette Isabelle.
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Le centre administratif de Cyrille Frigon (1996) inc. à Louiseville.
Au printemps de 1996, nous avons 

fait l’acquisition d un Terra-Gator, un 
équipement spécialisé hautement effica­
ce pour l'épandage de la pierre à chaux 
et des fertilisants granulaires.

À l'automne 1996, Cyrille Frigon 
(1996) inc. faisait l'acquisition d une au­
tre machinerie spécialisée, soit le Ro-Ga- 
tor, un pulvérisateur motorisé rapide et 
très précis. Ce pulvérisateur, équipé 
d'un système d'injection pour les pro­
duits phytosanitaires, facilite l'applica­
tion et permet de réduire le gaspillage 
des pesticides, réduisant ainsi la pollu­
tion environnementale.

Toujours à l’automne 1996, Cyrille 
Frigon (1996) inc. fait l'acquisition d'un 
camoin remorque pour le transport des 
grains.

À l’été 1997, un autre équipement 
spécialisé s'ajoutait à la flotte de Cyrille 
Frigon (1996) inc., le Ag-Bagger, un ap­
pareil utilisé pour la compaction à forfait 
des ensilages en tubes hermétiques.

A l'automne 1997. pour répondre à 
l’augmentation du volume de comman­
des et à l'augmentation du personnel, 
s'érigeait le nouveau centre administratif 
de Cyrille Frigon (1996) inc.

Une nouvelle entreprise
En janvier 1999, Cyrille Frigon (1996) 

inc. fonde Alimentation 2000 inc., une 
entreprise dédiée à l'alimentation anima­
le (moulée, suppléments, minéraux, 
etc.).

Alimentation 2000 inc. est aujour­
d'hui un succès attribué en grande par­
tie à M. André Lamothe, un nutritionniste 
d'expérience et réputé.

Enfin, en avril 2000, on note l'acquisi­
tion de l’ancien site Maski Cube inc., 
transformé en centre de séchage et con­
ditionnement des céréales, maïs, soya et 
oléagineux. Cet investissement a néces­
sité plus de deux millions de dollars et 
généré une nouvelle création d'emplois.

Toute l'équipe de Thomas Bellemare 
est fi ère de reconnaître le succès 

largement mérité de Cyrille Frigon.

Bravo !

THOMAS------------------------------------------------------------------  *

BELIEMARE
___________________________________________ ITÉE
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Cyrille Frigon (1996) inc
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Qualité, aide 
et support technique

MUNHK
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Serge Morin a travaillé durant dix années 
pour l’entreprise de Cyrille Frigon. Depuis main­
tenant trois ans, il est installé comme agriculteur 
sur la ferme qui porte son nom à Saint-Edouard. 
Il y cultive notamment le maïs et le soya.

«Je connais très bien la qualité des semen­
ces, des fertilisants et des herbicides que me 
proposent Cyrille Frigon (1996) inc., ajoute M 
Morin. J’ai pu maintes fois expérimenter l’aide 
apportée par le support technique de ('entre­
prise. Comme utilisateur, je suis à même de 
constater directement sur le terrain la compé­
titivité des prix et la qualité des services qui 
me sont offerts.»

Sur la photo, on reconnaît M. Marc Frigon, de 
Cyrille Frigon (1996) inc. en compagnie de M. 
Serge Morin.
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• Lave-auto automatique sans contact
• Produits Shell
• Propane

JACQUES s1™*'1 
FRIGON .nc

1 54, Saint-Laurent Est, Louiseville
Tél. : (819) 228-5155

Des produits de haute qualité
SEMENCES

Cyrille Frigon (1996) inc. vous offre des semences 
de qualité développées par les meilleurs spécialistes 
en Amérique. Nous distribuons les semences généri­
ques et privées, plus précisément celles de Pioneer 
(mais grain, maïs d'ensilage, soya, canola et luzerne) 
et de Willim Houde Itée (orge, avoine, blé, soya, cano­
la, tritical et semences fourragères).

Marc Frigon, sur le terrain, en contact direct avec 
les producteurs agricoles.

•«***•.

FERTILISANTS
Les fertilisants sont des apports importants directe­

ment reliés au rendement des cultures. Cyrille Frigon 
(1996) inc. vous offre les fertilisants sous différentes 
formules adaptées aux besoins de chacun des clients.

• Les fertilisants granulaires - Cyrille Frigon (1996)

L’épandage de fertilisants doit être dosé selon une 
posologie optimale pour maximiser son efficacité.

‘■r.:

inc. vous offre un fertilisant granulaire exclusif, soit fa­
briqué à base de lithothamne, un calcaire marin, ou 
sous forme générique.

• Les fertilisants liquides - On retrouve aussi chez 
Cyrille Frigon (1996) inc. des fertilisants sous forme li­
quide, par exemple un démarreur à maïs (6-24-6) et les 
solutions azotées 28% et 32%.

• Les fertilisants foliaires - Ce sont des fertilisants so­
lubles, appliqués en post levés et absorbés par la feuil­
le. Ils sont utilisés surtout pour une correction rapide 
des carences en aliments majeurs et/ou mineurs et/ou 
oligoéléments.

Cyrille Frigon (1996) inc. s’approvisionne chez Wil­
liam Houde Itée, grossiste de premier plan au Québec 
et reconnu pour ses produits de haute qualité.

cüâBsan^pïa?
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Bon succès à B équipe FRIGOK 

distributeur régional de Forge

BRUCEFIELD.

Benoit Bellerose inc. / Depuis 1956 
322, RIVIÈRE BAYONNE NORD 
BERTHIERVILLE QC JOK 1 AO 
Tél. : (450) 836-3602 
Téléc. : (450) 836-3805
^Richard Bellerose

Super rendement, tenue, qualité assurée.

Un produit PEDIGMIN

1026969
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à votre service
PIERRE A CHAUX

La pierre à chaux provenant de 
la carrière Graymont de Saint-Marc- 
des-Carrières est reconnue pour sa 
riche valeur en carbonate de cal­
cium et son pouvoir neutralisant 
très élevé. Nos recommandation 
sont basées sur l'analyse spécifi­
que du PH eau et du PH tampon de 
chacun des sols.

PESTICIDES
Les pesticides sont des éléments 
déterminants pour la rentabilité des 
cultures. Chez Cyrille Frigon (1996) 
inc., vous pouvez compter sur des 
professionnels pour le choix et les 
recommandations de la phytopro- 
tection.

AUTRES PRODUITS
On retrouve chez Cyrille Frigon 

(1996) inc. tous les autres intrants 
nécessaires pour les agriculteurs

Msg»:- <s£' ’HS:
(plastiques pour balles rondes, cor­
des, acide propionique, inoculants, 
etc.).

Depuis l’automne 1996, Cyrille 
Frigon (1996) inc. vend le sel à gla­
ce en sacs et en vrac dédié surtout 
aux entrepreneurs et aux municipa­
lités. Notre produit est reconnu pour 
sa granulométrie supérieur, son prix 
compétitif et notre service de livrai­
son.

Partenaires de nos récoltes
La Ferme Gérard Joinville est située à 
l’île-du-Pas, en face de Sorel. On y fait 
de grandes cultures fe maïs et de soya.

Gérard Joinville et son fils Gérard 
Jr. sont clients de Cyrille Frigon depuis 
1996. Ils s’y procurent des semences, 
des fertilisants et des herbicides en 
plus d’utiliser les services à forfait de 
l’entreprise, comme l’arrosage et 
l’épandage de chaux.

«Nous sommes fiers de faire équi­
pe avec les professionnels de Cyrille 
Frigon (1996) inc., explique M. Joinvil­
le Nous achetons chez eux, mais 
nous leur vendons aussi une partie 
de nos récoltes qui sont acheminées 
vers les moulins ou l’exportation. Du 
début à la fin, notre travail est relié 
avec celui des frères Frigon. Ce sont, 
non seulement des fournisseurs, ce 
sont aussi de véritables partenaires 
de nos récoltes.»

ms

fs

Année après année, un excellent suivi
Aurèle Béland gère la ferme Béland et 

Fils de Sainte-Ursule depuis plusieurs an­
nées. «Je fais affaires avec Cyrille Frigon 
(1996) inc. depuis très longtemps, dit-il. 
J’achète d eux, entre autres, des moulées 
pour mes animaux. Nous avons actuelle­
ment 66 bêtes. Nous semons aussi de l’or­
ge et du mais et c’est encore chez Cyrille 
Frigon (1996) inc. que nous choisissons 
nos semences et nos fertilisants. Nous uti­
lisons aussi les arroseuses et l’epandage 
de chaux. Nous recevons de leur part un 
excellent suivi, année après année, pour 
tout ce qui touche l’agriculture.» hl

Nous sommes fiers de compter
Cyrille Frigon (1996) inc.

parmi notre clientèle.

VERRIER
FAQUIN
HÉBERT
Société en nom collectif
Comptables agréés

Une gamme de services 

multidisciplinaires professionnels

• Certification

• Fiscalité

Conseils financiers 
et conseils en gestion
• Acquisition et réorganisation

• Amélioration de procédés

• Démarrage

• Evaluation

• Financement

• Redressement d’entreprises
• Ressources humaines

Oétoaincrotjr
Microlot

Xro i s.- R i\ri or©s
Présents dans huit villes au Québec

HARIBEC

HARICOTS SECS
• CONTRAT DE PRODUCTION • SEMENCES
• ÉQUIPEMENTS DE RÉCOLTE • PIÈCES

(NEUFS ET USAGÉS)

.

r r
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Tél: (450) 788-2196 Téléc.: (450) 788-2709
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Cyrille Frigon (1996) inc
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Cyrille Frigon (1996) inc. s'assure d'offrir à sa clien­
tèle un service complet, du début des semences jus­
qu'à la fin des récoltes.On y fait l’analyse des sols, no­
tamment du PH en 48 heures, l'application si 
nécessaire de la pierre à chaux et la recommandation 
d'un programme complet de fertilisants.

Le succès, c'est une question 
de service attentionné.

À vous tous de chez Cyrille Frigon.

FÉLICITATIONS.

RENE MALBOEUF EXCAVATION
300, Grande-Carrière 

Louiseville

Bur. : (819) 228-5360

Qæ QlîCDS âMÎ3QïiQ[IBæ 
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TRANSPORT DE SABLE • GRAVIER 

LOCAL ET LONGUE DISTANCE • DENEIGEMENT

50, Saint-Louis, Sainte-Ursule

Bureau: (819)228-4811
Garage: (819)228-3448
Télécopieur: (819)228-3466

De multiples services offerts,
Chez nous, il est très important d’avoir les bons 

équipements afin d'offrir les meilleurs services possi­
bles.
• Le Terra-Gator, un outil indispensable au service de 
la clientèle pour l'épandage de la pierre à chaux, il ne 
compacte pas les sols. Le Terra-Gator est muni d'un 
moniteur et d’un radar assurant une grande précision.

Des professionnels sur 
qui on peut compter

La ferme Céraville de Trois-Rivières-Ouest 
cultive le maïs, le soya et l’orge. «Cyrille Frigon 
(1996) inc. nous conseille chaque année, de­
puis 1995, sur le choix de nos semences, de 
fertilisants et d’herbicides, explique M. Fran­
çois Rainville, propriétaire. J’utilise aussi à l'oc­
casion leur service d’épandage de chaux et 
d'arrosage de précision. Je retrouve toujours 
un excellent service, beaucoup de disponibili­
té et des professionnels sur lesquels on peut 
toujours compter.»

Primextra II
MAGNUM

Nous tenons à offrir, en toute 
sincérité, nos meilleurs voeux de 

succès à l'entreprise Cyrille Frigon
(1996) inc.

Soyez assurés de notre soutien.

Le Terra-Gator

/1__I

• Le Ro-Gator, un pulvérisateur à la fine pointe de la 
technologie. Il est muni d’un ordinateur, de trois systè­
mes d’injection et de neuf compartiments à pesticides. 
En plus de sa versatilité et de sa précision, son systè­
me d’injection est conçu pour réduire le gaspillage et 
l’application excessive au minimum.

Le Ro-Gator
N

Félicitations à toute l'équipe 
de Cyrille Frigon et merci 
de votre encouragement et 

longue vie à votre entreprise.

STORES VERTICAUX - HORIZONTAUX 
RIDEAUX - COUVRE-LITS 

CONFECTION ET INSTALLATION

V Dépositaires de vêtements de travail 
«Big Bill» et vêtements pour hommes, 

dames et enfants.

J

MAGASIN DES TEXTILES
314, Saint-Laurent 

Louiseville J5V1K3 
Tél.: 228-4612



Cyrille Frigon (1996) inc

toujours pratiques et hautement efficaces
• L'Ag-bagger, un équipement de compaction des pour une période pouvant atteindre vingt-deux mois levé dans la culture du maïs.
fourrages disponible en location pour les agriculteurs, sans que la qualité des aliments ne soit atteinte. Beaucoup d'autres équipements sont disponibles
L'Ag-bagger leur permet de conserver leur ensilage • Le fertilisant liquide.- Cyrille Frigon (1996) inc. offre à la location afin de mieux répondre aux besoins de 
dans un tube hermétique de 100, 150 ou 200 pieds, le service d’application de solutions azotées en post- notre clientèle.

Le Ag-bagger

««titÏMMfc
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Un fournisseur de bon conseil
François Gagnon est produc­

teur de soya, de maïs, d’orge et de 
foin sur sa ferme de Saint-Justin.

«Je fais affaires avec l'entre­
prise Cyrille Frigon (1996) inc. de­
puis une dizaine d'années, rappel­
le-t-il. J'utilise les semences, les 
fertilisants et les herbicides en 
plus de référer occasionnelle­
ment à leurs services techniques. 
Le service d'épandage de chaux 
est aussi efficace et fort pratique. 
Je suis heureux de faire affaires 
avec les professionnels de Cyrille 
Frigon (1996) inc.»

Cyrille Frigon...
Félicitations à vous tous qui avez su faire de votre entreprise 

un exemple de dynamisme. Bravo !

Iiü*1 *'■ 1 ^
905, 4e rang, Saint-Étienne-des-Grès (Québec) G0X 2P0

| TRANSPORT & EXCAVATION SABLE
GRAVIER 

PIERRE 
TERRE TAMISÉE

©nibles

• (818) 535-3441 En: (819) 535-9523

- V

e «y# «

s Réduit de 1/3 la période de séchage au champ 
^Réduit réchauffement et la formation de poussière 
«'Acide propionique tamponné (Liquide non corrosif)
v'Excelfoin est utilisé pour presser du foin contenant jusqu à 30% d humidité

Pour plus d'informations:

ROBIOTECH
i-soo-I*7-7ï*ï

Grande nouvelle pour 
les producteurs de maïs 'Aventis

La meilleure chose qui soit arrivée 
au maïs depuis le beurre.

p *

PERSONNE NE PEUT RÉSISTER à un épi de maïs garni de beurre. Les producteurs de mais 
auront toutefois encore plus de mal à résister à CONVERGE. Car CONVERGE est le dernier-né 
des herbicides monoapplication pour la culture du mais. Il s'attaque à un large éventail de 
mauvaises herbes ... pendant toute la saison . . en une seule application

CONVERGE

t-888-AVENTIS (1 888-283-6847) wwwconvergeforcorn corn
Tou|ours lire et respecter les directives retrouvées sur l’etiquette 
Aventis et CONVERGE sont des marques déposées du Groupe Aventis

CON ERGE

1026904
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Cyrille Frigon (1996) 40^

Achat, vente et transport de grains
La clientèle de Cyrille Frigon (1996) inc. est com­

posée majoritairement de producteurs agricoles. Cer­
tains ont besoins de denrées pour alimenter leurs trou­
peaux, d'autres offrent sur le marché les surplus de 
leurs récoltes.

Une équipe aussi 
exceptionnelle que 

la vôtre mérite 
nos plus vives 

FÉLICITATIONS !

©fefiëigj© M

• Sablage àjet et peinture 

• Machineries industrielle et agricole

1081, Gagné, Saint-Justin
(Québec) JOK 2V0

(819) 227-2084

Rémi Frigon, acheteur accrédité, a 
développé plusieurs outils pour desser­
vir adéquatement l'ensemble de ses 
clients, tant sur le marché comptant 
que sur le marché à terme.

MARCHÉ COMPTANT
Cyrille Frigon (1996) inc. achète et 

vend les céréales, mais, soya et oléagi­
neux, sur une base annuelle au prix du 
jour, peu importe la quantité. L’achat ou 
la vente, le chargement et la livraison 
des grains se négocient au moment de 
la transaction, au prix du jour.

MARCHÉ À TERME
Le marché de vente et d’achat à ter­

me offre une très grande flexibilité, sur­
tout aux producteurs de grandes cultu­
res qui veulent s'assurer d'un prix et
d'un revenu garanti dans le futur.

L’achat ou la vente se fait à un prix fixe convenu en­
tre le client et Cyrille Frigon (1996) inc. au moment du 
contrat. Le chargement ou la livraison auront lieu dans 
un futur convenu aux clauses du contrat.

Les prix sont ainsi protégés dans le temps pour le 
client. Le prix du maïs et du soya et des céréales est 
établi selon l'option du marché boursier de Chicago, 
majoré de notre prime au boisseau.

Chez Cyrille Frigon (1996) inc., nous nous proté­
geons des fluctuations du marché en achetant ou ven­
dant des options équivalentes au contrat sur la bourse 
de Chicago.

TRANSPORT
Cyrille Frigon (1996) inc. achète, vend et transporte 

ainsi un énorme volume de grains sur tout le territoire 
du Québec. En plus de nos propres camions, nous 
avons régulièrement recours aux services de contrac- 
teurs comme Transport J.V. Lessard, de Sainte-Ursule, 
Transport Bouchard, de Saint-Étienne-des-Grès, 
Transport Saint-Barthélémy, etc.

Nos producteurs sont donc assurés de pouvoir 
acheter et vendre les céréales, maïs, soya et oléagi­
neux selon des termes convenant au fonctionnement 
qui leur convient. Cyrille Frigon (1996) inc. offre ces 
services personnalisés à toute sa clientèle.

JEAN-PAUL

DISTRIBUTEUR PETROLIER 
Ssneil RESIDENTIEL • COMMERCIAL • AGRICOLE

SERVICE 24 HEURES
HUILE A CHAUFFAGE A DIESEL * ESSENCE ★ LUBRIFIANTS

• Plan de versements égaux
• Livraison automatique
• Entretien et installation de fournaises 

par un entrepreneur qualifié
TROIS-RIVIERES
METROPOLITAIN RIVE SUD

373-5504 222-5623
Appels de l'extérieur : 1 800 463-1181

Bravo
pour tous les efforts 
déployés pour bien 
servir vos clients !

Imprimerie f

181, rue Saint-Charles, Louiseville QC J5V 2C5 
Tél. : (819) 228-3595 - Téléc. : (819) 228-8639 

imprimeriegiguere@qc.aira.com

Pour vos travaux d’imprimerie, 
contactez-nous, 

il nous fera plaisir de vous servir !

À une entreprise axée 
sur les besoins de ses clients, 
nous tenons à vous assurer de 

notre entière coopération.

Gilles Bazinet inc.
355, Sainte-Anne, Yamachiche

(819) 296-3789
Téléc. : (819) 296-2591 

Numéro sans frais :
1 800 203-9008

mailto:imprimeriegiguere@qc.aira.com
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Une équipe de professionnels à votre service
Pour réussir en affaires, il faut compter sur une 

équipe dévouée et compétente, de véritables profes­
sionnels dédiés au service à la clientèle.

Bien accueillir le client, le conseiller dans le choix 
de ses produits et services, assurer le suivi de son 
dossier, livrer rapidement la réponse adéquate à ses

besoins, fournir l’information la plus pertinente, s’assu­
rer des résultats et de la satisfaction, voilà tout un pro­
gramme que l'équipe de Cyrille Frigon (1996) inc. se 
fait un point d’honneur de suivre à la lettre.

De la qualité des services et des produits dépend 
la confiance et la fidélité de la clientèle. Si le nom de

Cyrille Frigon (1996) inc. est devenu synonyme de sa­
tisfaction, c'est en grande partie à cause de l'implica­
tion professionnelle de chacun des membres de l’en­
treprise. Rappelons que Cyrille Frigon (1996) inc. 
donne de l’emploi à une trentaine de personnes dont 
une quinzaine sont à temps plein.

L’agronome Charles Mercure 
se joint à l’équipe Frigon

Chez Cyrille Frigon (1996) 
inc., le personnel est toujours 
à la fine pointe des nouveau­
tés.

De plus, à partir de la fin de 
février, M. Charles Mercure, 
agronome, joindra les rang de 
l'équipe Frigon. M. Mercure 
est un spécialiste en produits 
de protection des cultures. Il 
est bien connu des produc­
teurs de maïs et de soya du 
Québec car il a marché et 
conseillé plusieurs terres à 
problématiques. Pour corriger 
une situation spécifique, les 
clients de Cyrille Frigon 
(1996) inc. pourront compter 
sur l’expérience d'un autre ex­
pert. N’hésitez pas à le con­
tacter.

Sj^é/icîéaéions &/ /ous
r22<?s oaeu x c/e succès /

.

Louis-Victor Sylvestre
-------------- avocat---------------

700, De Frontenac 
Berthierville Qc, Canada 

JOK 1A0
(450) 836-7066

s Bactéries lactiques micro-encapsulées toujours viables 
S Formulation spéciale d'enxymes exclusifs 
S Meilleure conservation de la protéine et de l'énergie 
s Sil-ALL permet de produire un lait fourrager très économique

Pour plus d'informations:

ÜFrobiotech

l-800-2«7-7252

/-------------------------------
Finition S.L. enr.

"N

Stéphane Lessard, prop.

: Peinture, carrosserie 
: et jet de sable de :
j • Remorque plate-forme 
: • Epandeuse
: • Boîte dompeuse
: • Autobus de tout genre
: • Conteneur en tout genre
: • Remorque-tracteur

Un besoin en particulier, appellez-nous !

Qualité et professionnalisme assurés.

Tél.: (819) 228-5026

Le N
ouvelliste 

Sam
edi 24 ievriei 2001
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Louiseville Agro Fournitures inc. et son centre de grains
En avril 2000, Rémi Frigon se portait acquéreur du 

site de Maski Cube inc., au 1351 du boulevard Saint- 
Laurent-Ouest à Louiseville et fondait Louiseville Agro 
Fournitures inc.

Cette nouvelle entité a investi jusqu’à aujourd'hui 
plus de deux millions de dollars pour transformer l'usi­
ne de cubage de foin en une nouvelle réorientation,

Y
\/
w
W

Ville de Louiseville

La Ville de Louiseville 
est heureuse 
de souligner 

la brillante réussite
de
Cyrille Frigon (1996) inc.

1026926

équipe funs'P***-
catnpéienle,

cll$ravo !
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88, rue Saint-Laurent, Maskinongé
(819) 227-2223

toujours vouée à l'agriculture, soit un centre de récep­
tion, de séchage, de conditionnement, de transforma­
tion et d'expédition pour les céréales, maïs, soya et 
oléagineux.

Louiseville Agro Fournitures a implanté un séchoir 
d'une capacité de 40 à 75 tonnes selon un principe eu­
ropéen totalement isolé pour une meilleure économie 
d’énergie. Cette façon de faire est particulièrement 
bien adaptée au climat du Québec. Le système de ma­
nutention des grains à 200 tonnes à l’heure assure la 
productivité et l’efficacité du centre.

Beaucoup d’autres projets sont présentement à 
l'étude pour continuer de positionner Louiseville Agro 
Fournitures inc. comme un intervenant de premier plan 
du domaine agricole québécois.

r*- ÎMMflgespww
t -■* . ï », _... .**4 • . ^ ». ■

rfélicrfalioM pool la ÿuclilé de ooi deioicei, 
oolïe déiil de 4atu{oiAe ooi cÙenli.

• Quincaillerie •

Quincaillerie

Aé&l PajfruÎH.

50, Saint-Marc Sud 
Louiseville

Tél. : (819) 228-5523
Téléc. : (819) 228-8185

211, rue Sainte-Anne, Yamachiche
(819) 296-2122

MmMim
iWéf&/A.NiiiQiüli &ENERALE.

Béf^rÉon de camions et 
kyWhinpriA agricole
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Pour maximiser le rendement animal

Alimentation 2000 inc.

Minu-nUlwn

4-> “fcïfce,

■ ■ ■

Les camions d’Alimentation 2000 inc. sillonnent les routes du Québec 
afin d'offrir à chaque client un service rapide et efficace.
Alimentation 2000 inc., en opérations depuis janvier 1999, a pour mission 
de maximiser le rendement fourrager des producteurs tout en minimisant 
leurs coûts d'exploitation et en augmentant le rendement de leur produc­
tion laitière.

Pour ce faire, les experts de Alimentation 2000 inc. comptent princi­
palement sur l’excellence des produits ADM fabriqués par la Meunerie 
Soucy de Sainte-Croix-de-Lotbinière.

En plus des programmes alimentaires qu’elle propose, Alimentation 
2000 inc. fait la vente et la distribution de moulées, suppléments, sous- 
produits et minéraux. De plus, l’entreprise offre des produits accessoires 
pour les animaux et l’élevage, comme les antidérapants et la ripe en bal­
lots, etc.

«Notre philosophie ne se limite pas à vendre des produits de 
qualité, rappelle M. André Lamothe, conseiller en alimentation et action­
naire d’Alimentation 2000 inc. Nous travaillons d'abord avec le fourrage 
produit sur la ferme. Nous orientons la production de manière à opti­
miser l’alimentation animale en prenant comme base les fourrages 
déjà disponibles.»

Alimentation 2000 inc. fait aussi les analyses de longueur de coupe 
des rations(test Pennstate), les analyses du taux d’humidité au niveau des 
ensilages et même une analyse gratuite de la valeur nutritive des fourra­
ges.

De plus, l'entreprise assure le suivi de l’alimentation, mois par mois, 
troupeau par troupeau et même vache par vache, de manière à contrôler

et à ajuster l’alimentation en fonction de 
la productivité. Ces programmes ali­
mentaires individualisés produisent 

des résultats étonnants.
Dans ses deux premières an­

nées d’existence,
Alimentation 2000 inc. a connu 
une crois­
sance importante. Voilà une en­
treprise bien de chez nous.

Melanie Allard, 
Chantal Jutras 
et André 
Lamothe, 
l’équipe à 
l'origine des 
succès
d'Alimentation 
2000 inc.

CHOISISSEZ LA COMPAGNIE 
QUI A CHOISI DE VOUS OFFRIR LE 
PLUS GRAND NOMBRE DE CHOIX.
PIONEER HI-BRED.

Choix
2001

• Choix d’inoculants et de • Choix de

semences de top performance financement
- /~L J’ __ (offert iu Quebec fl en• Choix d economies pour t muno srGiemmt,

paiement hâtif * Choix d'économies

• Choix de livraisons et de formats sur quantités 

d’emballages
joc choixmg^^EJrroeun f

/~~à~\ *«OOOfT* OC MAMOUC

/cfe>\ PIONEER.
Pioneer Hi-Bred limitée

FIER D'ÊTRE ASSOCIÉ A CYRILLE FRIGON (1996) INC.

QUI DESSERT LE TERRITOIRE DE LA REGION DE 
TROIS-RIVIÈRES JUSQU'À SAINT-BARTHÉLEMY

BON SUCCÈS DANS TOUTES VOS DÉMARCHES
FUTURES !!!
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LES MAUVAISES 

HERBES NE ME 

DÉRANGENT PAS
%
...À CONDITION

SOI

QU’ELLES 

ENT MORTES.

4HK
Ultimax

• Élimination maximale des graminées annuelles 
nuisibles, du chiendent et des mauvaises herbes 
à feuilles larges.

• Durée d’action de 4 à 6 semaines.
• Un seul passage.
• Longue période d’application : de la 1™ 

à la 6e feuille du maïs.
• Pas besoin de pluie pour s’activer.
• Ultimax est l’herbicide n° 1 utilisé ✓sSTi fihîlVv 

au Québec4.

Des questions? Appelez-nous au 1 800 667 :1928. visitez notre 
site Internet à www dupont ca/ag ou adressez-vous à votre détaillant.

Le N
ouvelliste 

Sam
edi 24 février 2001
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Experte du sol jusqu*au lait
lîlélame éÀlla id, 

une spécialiste qui sail 
réellement de quai elle parle.

PONTWC 
Ul II< K 

' GMC

La réussite et la prospérité 

ne sont pas gratuites ; 

il faut beaucoup de travail, 

d'implication et de courtoisie.

Bravo POWrlAC
ni ii< k;

CMC

pour votre succès !

., /Æk ©

rfîîto/ÆL
" CMC

BUICK

* Financement sur place

871, bout. Saint-Laurent Ouest 
LOUISEVILLE

(819)228-2711 • 1-800-760-2711

L engagement de toute 1 équipé 
de Cyrille Frigon à offrir un 

service au-delà de la moyenne 
mérite d’être souligné.

Bravo !

Marcel Lemyre

^1 Irn!

Entrepreneur général
332 A. Fliviàre Sud-Ouest 

Maskmonqé (Québec)
JOK 1N0

(819) 227-2100

Mélanie Allard est entrée au service de Alimenta­
tion 2000 inc., comme stagiaire à l'été 1999. Elle tra­
vaille maintenant à temps plein, partageant son 
temps entre cette nouvelle entreprise et sa proprié­
taire Cyrille Frigon (1996) inc.

Chez Alimentation 2000 inc., elle agit comme re­
présentante des moulées, suppléments et minéraux 
qui calibrent la meilleure alimentation des vaches lai­
tières de notre région. Les producteurs ont recours à 
ses services pour optimiser leur rendement fourra­
ger, diminuer leurs coûts de production et augmen­
ter leur production laitière. C’est grâce au suivi quoti­
dien, troupeau par troupeau et vache par vache que 
Mélanie Allard peut prescrire une alimentation préci­
se répondant aux besoins spécifiques de chaque 
animal.

Pour l’entreprise Cyrille Frigon (1996) inc., c'est 
sur les parcelles de culture qu’on retrouve souvent 
Mélanie. Ces parcelles sont des portions de terres 
mises au service de l’entreprise par les agriculteurs 
afin de comparer le rendement de différentes semen­
ces dans les même conditions de croissance. Méla­
nie surveille de près les performances des différents 
hybrides.

À l’automne, au moment de la récolte, Mélanie 
pourra, à l'aide d'une balance mobile, peser le ren­
dement de chacun des hybrides et comparer leur 
performance, leur qualité de grain et leur poids spé­
cifique pour ensuite bien conseiller les producteurs.

C’est aussi elle, chez Alimentation 2000 inc., qui 
verra à optimiser la valeur nutritive des fourrages et à 
améliorer les rendements laitiers.

‘P<vUe*tcivie& en ..

MICHELIN
Cent iw\ d'innovation. Parce que les pneus. < est important

fvwctjtcitj - «Mzaù

Pneus et mécanique générale 
Service routier 24 heures

80, rue Montplaisir 
Cap-de-la-Madeleine

Téléphone : 374-3333
WÊÊÊmmÊÊÊKÊÊÊÊmm

Alimentation
Inc.

MOULÉE • SUPPLÉMENTS • MINÉRAUX...

5' ^

aTV , 1

Sur une parcelle de comparaison. Mélanie Allard 
analyse la maturité des épis, leur résistance aux 
maladies, aux insectes et aux pesticides, la qualité 
et la quantité de leurs grains comme leur 
productivité en comparaison avec d’autres plants 
issus de semences différentes.

Francs succès 
dans vos projets futurs !

AGRI-FAB INC.
875, chemin Benoît 

Mont Saint-Hilaire QC 
J3G 4S6

Tel.: (450) 447-0854 ou 1-888-467-0854

Télécopieur : (450) 464-9282
Courriel : agri@istor.ca 102692?

mailto:agri@istor.ca


►
.•Vf •AV.

Cyrille Frigon (1996) inc.
U3 js

Pioneer, partenaire depuis près de dix ans
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'
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Pioneer Hi-Bred limitée (ventes, ad­
ministration) est la filiale canadienne à 
propriété exclusive de Pioneer Hi-Bred 
International, Inc. de Des Moines en 
lowa, qui fut fondée en 1926 et qui est 
aujourd'hui le leader des compagnies 
de génétique agricole, faisant affaires 
dans plus de 120 pays. Les activités 
commerciales comprennent la recher­
che, la production, la commercialisation 
et les ventes de semences et de pro­
duits microbiens.

Au Canada, Pioneer vend les semen­
ces exclusives d’hybrides de mais et de 
tournesol, de même que des cultivars de 
canola, de soja, de luzerne, de blé et de 
sorgho-herbe du Soudan de marque 
Pioneer. La compagnie commercialise 
quatre inoculants de marque Sila-bac, 
spécifiques à des cultures pour utilisa­
tion avec différents ensilages et grains 
humides.

HISTOIRE
Bien que la compagnie Pioneer se 

soit officiellement établie en 1946 près 
de Tilbury en Ontario sous le nom de 
Pioneer Hi-Bred Corn Company of Cana­
da (le nom fut changé en 1974), les se­
mences d’hybrides de maïs de Pioneer 
étaient cultivés et vendus en Ontario 
aussi loin qu’une décennie auparavant, 
par le producteur/distributeur James Ju- 
binville.

Notre programme d’hybridation du

maïs a vu le jour en 1913. La première 
vente de semences a eu lieu en 1924 et 
la compagnie fut incorporée en 1926. 
Dix ans plus tard, les ventes excédaient 
légèrement 75 000 unités. Il a fallu atten­
dre 1949 pour que les ventes annuelles 
en Amérique du Nord dépassent le cap 
du million d’unités alors qu'en 1981, el­
les dépassaient 10 millions d’unités 
dans le monde.

Chez Pioneer, nous avons vu nos 
produits contribuer à des différences im­
portantes à l’efficacité de la production 
alimentaire du monde. Nous sommes 
fiers de nos succès et sommes passion­

nés par notre recherche pour l’efficacité 
additionnelle que nous pouvons créer.

Produire des produits de qualité est 
la clé de notre succès. Nous croyons 
qu’il n’existe pas de meilleur outil de 
vente qu’une bonne performance du 
produit. Nous dépensons beaucoup 
plus en recherche pour l'amélioration de 
nos produits que sur la publicité conven­
tionnelle.

Il se trouve que nous commerciali­
sons des produits qui sont des intrants 
pour les producteurs. Ils sont achetés 
pour ce qu’ils produisent, et non pas 
pour ce que le consommateur y voit

lorsqu’ils les achètent. Lorsque les agri­
culteurs achètent nos produits, ils espè­
rent que ceux-ci produiront plus que 
ceux qu’ils auraient achetés de nos con­
currents. À l’achat, ils ne peuvent pas 
voir la performance additionnelle.

Par exemple, lorsqu'ils regardent de 
la semence de maïs, ils peuvent seule­
ment voir si oui ou non, elle a belle ap­
parence, si elle semble bien calibrée, et 
de bonne qualité Mais la semence leur 
apportera-t-elle de bons rendements, 
une maturité appropriée, de solides ti­
ges et racines, la facilité de récolte, la ré­
sistance aux maladies et aux insectes, et 
les autres qualités qu’ils recherchent?

Voilà ce qu'ils achètent vraiment. Ils 
achètent alors en se basant sur la répu­
tation générale de la compagnie et de 
l’hybride ou cultivar en particulier. Année 
après année, nos décisions façonnent 
notre réputation. Le genre de réputation 
que nous avons construite au 20e siècle 
nous aidera à soutenir notre croissance 
au 21e siècle.

Nos produits sont distribués au Ca­
nada par un réseau de plus de 250 re­
présentants professionnels, des ventes, 
qui forment le lien vital entre Pioneer et 
les agriculteurs canadiens. L'entreprise, 
Cyrille Frigon (1996) inc. représente Pio­
neer Hi-Bred pour les secteurs de Loui- 
seville-Yamachiche à l’est de Trois-Riviè­
res depuis près de dix ans.

Votre solide performance 

dans le domaine 
des services agricoles 

est digne de mention.

b cl ici tnt ions !

DécoHabitat

Caron & Gagnon liée
171, avenue Dalcourt 

Louiseville
Tél. : (819) 228-2753-54 Téléc. : (819) 228-5088

UPA FEDERATION DE UUPA 
DE LA MAURICIE

Toutes nos 
félicitations aux 

développeurs des
Entreprises 

Cyrille Frigon !

SCF upa 230. rue Vachon
Cap-de-la-Madeleine QC G8T 8Y2 
Téléphoné : (819) 378-4033 
Télécopieur (819) 371-2712 
Courriel : mauriciew'upa qc ca 
Site Web : mauricie.upa.qc.ca

1020616

Nous sommes ravis 
de participer à votre succès 
et nous vous encourageons 

à toujours persévérer !

Equipements E.M.I. (s.e.c.)
MACHINERIES AGRICOLES ET D'ENTRETIEN 
DE PELOUSES ET JARDINS

emi
Joliette
576, route 131 N O P 
Joliette (Quebec) J6E 7Y8 
Telephone (450) 752-1224 
Sons frais 1 800 754-8899 
Télécopieur (450) 752-1981

Berthierville
550, rue Notre-Dame, C.P 570 
Berthierville (Quebec) JOK 1A0 
Telephone (450) 836-3444 
Sons frais 1 800 668-4592 
Télécopieur (450) 836-1611

Le N
ouvelliste 
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William Houde Itée, leader québécois
Après la seconde guerre mondiale, le Canada s'est 

retrouvé avec des usines qui avaient été construites 
pour l’armement. L'une des alternatives proposée fut 
de les orienter vers l'agriculture qui était à l’époque en 
plein développement.

NouA. iouuneA IteuAeu*. de. 
iouliaeteA ootxe acluiSute.- 
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SEMICAN
366, rang 10, Plessisvillo 

(Québec) G6L 2Y2
Téléphone: (8191362-8823
Télécopieur : (819) 362-3385
Courriel : semican(ri ivic.qc.ca

wffiam
houde
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Dans les années 40, on disposait de beaucoup de 

terre et d’espace en Amérique du Nord. Le facteur limi­
tant de la production alimentaire et agricole était le 
manque de main-d'oeuvre. Ce besoin d’hommes et de 
bras fut comblé par l’arrivée de la mécanisation de la 
production.

Tout de suite après, une autre avancée technologi­
que donna un souffle nouveau à la prospérité de l'agri­
culture, l’arrivée de la fertilisation. L'agriculture plon­

gea alors dans l,ère de l'intensification puisqu’on 
obtenait la capacité de doubler et même de tripler le 
rendement.

C’est dans ce contexte de révolution verte que 
Monsieur William Houde a démarré son entreprise 
d'engrais dans le but de développer la fertilisation et 
d’alimenter l’agriculture. Au début, les engrais qu’il 
proposait étaient faits à partir de matières premières 
presque toutes importées. La véritable industrie nord- 
américaine des engrais se constitua lorsque devinrent 
possibles l'extraction de la potasse de Saskatchewan 
et la production d’acide phosphorique en Floride. Les 
matières étaient en poudre et il fallait les granuler.

Vers 1960, c’est William Houde Limitée qui lança le 
semi-granulé au Québec et cette innovation positionna 
l’entreprise comme un partenaire d’avant-garde pour 
les producteurs québécois. Le mélange à sec, quant à 
lui, fit son apparition une dizaine d’années plus tard, 
vers 1970.

Les années 90 furent, pour William Houde Limitée, 
caractérisées par des étapes de diversification. Il y eut 
l’intégration des Semences Dion, incluant les produits 
phytosanitaires, ainsi que le développement de gam­
mes spécialisées et exclusives telles que les engrais 
«Litho», la fertilisation foliaire avec le «Fertileader» et les 
amendements calcaires «Griphite». Par la suite, se 
sont ajoutés les services d'analyse de sol géo-posi- 
tionnés et d’application à forfait.

Durant ses 50 années de progrès, William Houde 
Limitée a été et est toujours la seule entreprise québé­
coise dans l'industrie des engrais qui ait fièrement con­
servé sa vocation principale et son identité.

Les excellents produits et services de William Hou­
de Limitée sont distribués par Cyrille Frigon (1996) inc. 
de Louiseville.

La. qualité de vos services 
est a donner en exemple. 
Soyons fiers du travail 

de nos concitoyens 
et encourageons-les !

ATS

Me Charles Béland
NOTAIRE ET CONSEILLER JURIDIQUE

390, Saint-Laurent 
Louiseville (Québcv ) |.3Y I K.3

(819) 228-3977 / Téléc. : (819) 228-8072 
Résidence : (819) 228-5046

Permettez-moi de vous féliciter 

et de vous encourager à continuer 
dans la même voie, 

celle du succès.

Félicitations !

Monsieur Charles Mercure
Représentant

550, rang du Fleuve 
Saint-Barthélemy QC 

JOK 1X0
msb i j mm
............

Votre succès n est pas 
un feu d’herbe... 

Félicitations à toute 
l’équipe de 

Cyrille Frigon inc.

Hmsmndlmms
Producteur 

de gazon cultivé
Vente gros et détail

319, Petit-Bois 
Maskinongé (Québec) 

JOK 1N0

Tél. et téléc. :
(819) 227-2653 
1 800 567-5524
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Cyrille Frigon (1996) me.

Cyrille Frigon (1996) inc. 
sillonne tout le Québec

' '

' .i */• ,

En partant du 1351, Petite-Rivière à Louiseville, les 
camions et équipements agricoles de Cyrille Frigon 
(1996) inc. et Alimentation 2000 inc. sillonnent les rou­
tes de toute la province.

Les entreprises présidées par M. Rémi Frigon sont 
devenues un moteur économique générateur d'em­
plois. De 1996 à aujourd'hui, le personnel profession­
nel est passé de quelques personnes à plus de trente 
employés.

Infographie : Normand Aubry 
•Ÿ.v Recherche publicitaire : Lise Milette 

■ÿX;. Représentante publicitaire : Louise Fortin
Rédaction publicitaire : Roger Pozier 
Photographie : Hugues Albert - VMAF

Réalisation : Le Nouvelliste 
Information : 376-2501

L'équipe de Cyrille Frigon (1996) inc. tient à re­
mercier sa fidèle clientèle et à l'assurer de son pro­
fessionnalisme toujours en constante évolution.

à
Bon succès 

votre entreprise 
cl y n a m i q u e et 
com pètente.

Semences Nicolet
(1991) inc.

(819)293-5515
sem.nicolet@tr.cgocable.ca

Distributeur en gros de semences 
certifiées de Haute Qualité 

Centre de conditionnement de semences 
Distributeur du soya, César (2450 UTM) 

Un soya hâtif, agressif ! 10?S990

------------- ----------------

■o£s m mmm&ïïæs
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I. GAGNON & FILS (1983) INC.

Matériaux de construction 
Quincaillerie, plomberie 

et peinture
150, Saint-Louis, Sainte-Ursule 

Tél. : (819) 228-5506 
Téléc. : (819) 228-8631

r , 'i
Les gens attentifs aux 

besoins de leurs clients 
obtiennent toujours le 

succès mérité.
Bravo !

PLOMBERIE
ROGER
BELLEMARE

• COMMERCIAL • GAZ NATUREL
• RÉSIDENTIEL • CHAUFFAGE

690. 2e Avenue
Louiseville 228-5078

ROGER BELLEMARE, PRÉSIDENT l

La Fédération est fière de souligner 
l’apport de M. Cyrille Frigon en tant 
qu’aaministrateur de la FPCCQ de­
puis 1982, et son implication dans le 
syndicalisme agricole depuis plus de 
quarante ans.

Nous souhaitons tout le succès possi­
ble à l'entreprise Cyrille Frigon (1996) 
inc., qui joue un rôle important dans le 
secteur des grains au Québec.

Fédération des producteurs de 
cultures commerciales du Québec 
555, boul. Roland-Thernen, 
Longueuil (Québec) J4H 3Y9 
Tél. : (450) 679-0530 
Téléc. : (450) 679-6372 
Courriel : fpccq@fpccq.qc.ca 
Internet : http;//www.fpccq.qc.ca

Le N
ouvelliste 

Sam
edi 24 février 2001

mailto:sem.nicolet@tr.cgocable.ca
mailto:fpccq@fpccq.qc.ca
http://www.fpccq.qc.ca
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Chantal Jutras
Secretaire réceptionniste

Michèle Frigon
Secrétaire saisonnière

/

Stéphane St-Cyr
Camionneur

Alain Gélinas
Camionneur

Normand Desrosiers Isabelle Gélinas
Journalier saisonnier Journalière saisonnière
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Daniel Frigon Marc Frigon Rémi Frigon

'V

Edith Levesque
Comptable

Josée Rabouin
Facturation, répartition

André Lamothe
Conseiller en alimentation

—

Camionneur à temps plein Réception et expédition Soudeur occasionnel

Gaétan Doyon
Camionneur occasionnel

Alain St-Yves
Camionneur occasionnel

Alain Brizard
Journalier

*

P V

M. Cyrille Frigon et Mme Colette Frigon

Roger Lessard
"Maintenance

Mélanie Allard
Conseillère laitier vegetal

Roger Gélinas
Maintenance

y ’ "p #

m

Simon St-Antoine Francis Legendre Robert Francoeur Yvon Lefebvre
Camionneur

Pierre Pratte Stéphane Bellemare
Opérateur Journalier

Rémi Gélinas
Camionneur a temps partiel

François Gélinas Mathieu Lefebvre
Journalier occasionnel Journalier à temps partiel

ille Frigon ( 1996) inc.
PRODUITS ET SERVICES AGRICOLES
1XS], h nul, .Sninf-lnursïn? rms.s?

InuiÂ^villâ (CNjtéb#C) ;M4

Téléphone: (819) 228-9491 / 1 877 228-9491 
Télécopieur: (819) 228-9493


