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Concept Automobile présente la Mercedes C-300 A7
4Matic et son propriétaire, M. Jacques L’Heureux

Fiche technique Mercedes C-300

M. Jacques L'Heureux, retraité, est tres satisfait de son nouvel
achat, une Mercedes C-300 A7 4 Matic noire 2008. Voici pourquoi:

M. U’Heureux, quel usage ferez-vous ont influencé votre choix?

de votre véhicule?
Il servira @ mon usage person
nel, pour les déplacements et les

voyages

Quel est le nombre de passagers
qui prend habituellement place
dans votre véhicule?

La plupart du temps, nous som-
mes deux

Utilisez-vous votre voiture comme
I ou 2° véhicule?

Comme premier véhicule
Pourquoi choisi ce
modéle?

Ce nouveau modele est attrayant
et offre un bon rapport qualité-prix

avezx-vous

J'apprécie sa conception globale

Quelles sont les caractéristiques qui

AUTOMOBILES 112 INC

V!
.i

~500 8
i1600§
de rabais

04 CHEV. OPTRA
aut., clim., 60 000 km, bal. de gar.

N ; A - = '-_A.n.‘y,,'x
9 -

~ =
7 7005 ov 395/sem.

05 FORD RANGER EDGE
Cab., all. aut,, clim,, t. équi.,

13 5005 ov 645/sem.

Sa technologie avancée 4 Matic

Pourquoi avoir choisi d’acheter votre
véhicule chez ce concessionnaire?

On y retrouve un trés bon ser
vice, I'accueil y est remarquable
et I'équipe est trés disponible

Qu’est-ce que vous appréciez par-
ticuliérement du service a la clien-
téle offert?

Le personnel est trés a I'écoute
et intervient mpldmm-nl lorsqu’on
en a besoin

Que pensez-vous de la performance
de votre véhicule, de I'espace, du
confort, de la sécurité, etc.?

C'est un véhicule de eonstruc-
tion robuste, spacieux, trés sécu-
ritaire qui satisfait amplement nos
besoins en matiere d'espace

Version: C300 berline

Freins avant/arriére: a disques
(ABS)

Moteur: V6 3,0 L DACT 24s
Transmission: 7G Tronic

Puissance (ch a tr/min):
228 ch a 6 000 tr/min

Accélération 0-100 kmlh: 7,3 s

Consommation (100 km):
11,9 L (ville) 7,9 L (autoroute)

Prix: 44 700§

M. Jacquer LHewren en compagnic Ade M. Vil Girard, comseiller
Auny yendes.

Achat - Vente - Echange

1304 Principale, Granby 450 378-7983

80 véhicules récents et a bas millage
tous inspetés et garantis

03 TOYOTA COROLLA CE,
man., impeccable, 133 000 km

-

7 8005 ou 405/sem.

04 PONTIAC VIBE
man., clim., 87 000 km

03 DODGE DAKOTA
4X4, aut., clim., 64 000 km, bal.
de gar., «mags»

13 5005 ou 645/sem.

04 NISSAN SENTRA SER
SPEC-V, man. 6 vit., 99 000 km,
« mags »

A%

11 900 ov 575/sem.

04 HONDA CR-V EX
aut., t. équi., «mags»,

05 GMC ENVOY SLE
4x4, aut., t. équi., roues

o

16 9005 ov 3! S/sem.

Depuis 23 ans a la méme adresse

www.automobiles112.com |

03 MAZDA PROTEGE 5
man., t. équi., 96 000 km, bal. gar.

s o-Onnc
Sl SIS

)

04 SATURN ION

vy ’

- \_:
8 9005 ov 425

sem. 89005 ov iZ.S/um..
03 PONTIAC MONTANA

e 04 SUBARU OUTBACK
all., t. équi., bal. gar.,, «mags»,

aut,, t. équi., «mags», faut voir!

55 3

8 9005 ou 425 /sem. 13 800 ov 665 /sem.

Financement régulier et

aussi
Zg 6’7‘/' 5‘ chanees au orédit
AUCUN REFUS

Demande de crédit en ligne * Service rapide et sécuritaire

P

*Taxes en sus

A VOTRE SERVICE DEPUIS 23 ANS !



http://www.automobiles112.com
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ques trucs pour y arriver:

¢ Entretien régulier de votre
véhicule. Faites en sorte que le ren-
dement de votre véhicule soit a son
maximum grace a un entretien
régulier Un moteur mal réglé, avec
des bougies encrassées par exem-
ple, consommera inutilement de
I'essence. Assurez-vous que les fil-
tres a air et a essence sont propres
Remplacez-les au besoin. Selon les
techniciens experts, un nouveau
capteur d'oxygéene peut également
réeduire la consommation de car-
burant jusqu'a 15 %

N'oubliez surtout pas les petits
détails comme la pression d'air dans
les pneus. Le fait de gonfler les pneus
au maximum de la pression recom-
mandée par le constructeur (et non

le carburant, évitez les courses d'ac-
célération et les manceuvres a
I'emporte-piéce. Anticipez les arréts
pour éviter de freiner brusquement
et regardez loin devant vous de ma-
niére a vous arréter tout doucement
aux intersections.

Evitez de rouler a haute vitesse
Un véhicule se déplagant a 90 km/h
consomme environ 15 % moins de
carburant qu'un autre roulanta 105
km/h. Lorsque vous voyagez dans
de nouvelles localités, faites appel
au systéeme de navigation si vous
avez la chance de posséder un véhi-
cule qui en est pourvu. Ceci pour-
rait bien vous éviter de vous éga-
rer et de gaspiller inutilement de
I'essence

la pression maximale indiquée sur
le flanc du pneu) peut réduire la con-
sommation d'essence jusqu’a 6 %
tandis que la vérification périodique
du parallélisme des roues peut boni-
fier I'économie de carburant d'un
autre 10 %. Et, de grace, nettoyez ce
coffre! Enlevez tout objet ou matériel
superflu qui ajoute au pobids du
véhicule. Le poids supplémentaire
nuit a I'économie d'essence. Chaque
100 kilos de charge inutile augmente
de 0.5 litre aux 100 kilométres la
consommation d’'essence

e Changez vos habitudes de

conduite. Modifiez votre fagon de

conduire. Accélérez graduellement,
conduisez en douceur et avec pre-
caution et vous pourrez réduire de
20 % la consommation d'essence
de votre véhicule. Pour économiser

CANADIAN
. TIRE

¢ Planifiez vos déplacements.
Essayez, dans la mesure du possi-

ble, de faire toutes vos courses en
meme temps, au lieu d'utiliser plu-
sieurs fois votre véhicule. Organisez
vos déplacements de maniére a vous
rendre d'une place a l'autre en évi-
tant de revenir sur vos pas. Il se peut
que vous puissiez meme stationner
votre véhicule en un endroit central
d'ou vous pourrez faire vos cour-
ses a pied au lieu de vous déplacer
d'un endroit a l'autre avec votre

véhicule. A l'occasion de réunions

de famille, faites appel au covoitu-
rage
pourquoi ne pas louer une four-

Si les distances sont longues,

gonnette a 15 places de maniére a
minimiser les couts de carburant au
lieu de vous rendre a destination
dans des vehicules différents

MOTO et VEHICULES RECREATIFS

Trucs pour économiser le carburant

Avec les fortes hausses actuelles du prix de I'essence, il est sage de revoir
ses habitudes de conduite et de connaitre quelques fagons de réduire la
consommation et les coiits d’utilisation de son véhicule. Il existe divers
moyens pour soutirer le maximum de chaque litre d’essence. Yoici quel-

Planifiez vos déplacements de
maniére a circuler hors des heures
de pointe. 1l est plus facile d’adopter
un style de conduite favorisant
I'économie d'essence lorsque la cir-
culation est moins dense. Utilisez
les services d'aide a la navigation
sur Internet ou dans votre véhicule
de maniére a éviter de vous égarer
(et ainsi gaspiller de I'essence) lors-
que vous partez pour une region
qui ne vous est pas familiere

 Les effets de la température.
Il est a noter que les conditions
routiéres et de température ont
également un role a jouer en ce qui
a trait a I'économie de carburant
Circuler avec un vent de face de 30
km/h peut augmenter la consom-

Dcﬂill

MECANIQUE
GENERALE

mation de 6 %. Gravir une pente
de 7 degrés peut diminuer du quart
I'économie d'essence. De méme,
rouler dans la gadoue, la neige ou
sur du gravier entraine une con-
sommation accrue de carburant

* Moyens de transport alter-
natifs. Envisagez I'utilisation d'au-
tres moyens de transport, méme si
ce n'est qu'une ou deux fois par
semaine. La marche, le vélo, le co-
voiturage et les transports en com-
mun vous permettront de laisser
votre véhicule a la maison. Utiliser
son vélo pour aller au travail per-
met non seulement d’économiser,
mais constitue également un excel-
lent exercice cardio-vasculaire. De
plus, lorsque la circulation s'avere

* Pneus

» Alignement

_ ® Antirouille
» Mise au point

* Freins
e Silencieux
* Suspension
Injection électronique

Faites CONFIANCE i es

spécialistes
qui ont votre vehicule 4 coeur !

tres lourde, il vous sera souvent pos-
sible de vous rendre a destination
plus rapidement a bicyclette que si
vous utilisez votre voiture.

* Une étiquette trés importante.
Le premier et le plus important
moyen pouvant vous aider a écono-
miser le carburant est de compa-
rer les cotes de consommation lors-
que vient le temps d’acheter un
véhicule. Et la meilleure maniére
d'y arriver est de consulter avec soin
la fiche signalétique EnerGuide. En
effet, au Canada, «toute nouvelle
automobile, fourgonnette, camion-
nette ou tout véhicule a usage par-
ticulier n'excédant pas un poids
nominal brut de 3 855 kg (8 500 Ib)»
doit dorénavant porter cette étiquette

Auto

Export o0 pidces

SUPER OFFRE a Cowansville seulement

1 0°/o

145 rue de Salaberry, Lowamv;lle = 450 263 4232

applicable seulement

sur la facture de garage.

* Cette offre est valide du 13 au 27 mars 2008
sur présentation de ce coupon
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Chagnon Honda présente

’Accord EX et son

propriétaire, M. Daniel Giguére

M. Daniel Giguére est formateur en ingénierie pour Hydro Québec.
Dans le cadre de son travail, il est appelé a se déplacer souvent et a
effectuer beaucoup de route (35 000 a 40 000 km/an). Il a donc besoin
d'un véhicule fiable et securitaire, sur lequel il peut compter en
tout temps. Son Accord EX 2008 de couleur grise répond en tous
points a ses besoins. Voici pourquot

M. Giguére, quel usage faites-vous Pourquoi avoir choisi ce modéle?
de votre véhicule? Je fais confiance a Honda depuis

i

Outre mes deplacements pour 1990 et jen suis a ma cinguiem

n sers alement A rd. ( sont des vehicules |

1sage personnel bles qui me rendent les services

juail pPr

Quel est le nombre de passagers

qui prend place dans votre véhicule?

suis genéralement seul sur

xcellent rapp

Quelles sont les caractéristiques du
véhicule qui ont influencé votre
choix?

Utilisez-vous votre véhicule comme C'est le véhicule intermédiaire
premier ou deuxiéme véhicule? ideal pour moi. ['aime son look
Cormme premier véhicule j'apprécie sa qualiteé de construc
tion, sa fiabilite

Avez-vous acheté ou loué votre
véhicule?

le I'ai acheté

Pourquoi avoir choisi d’acheter votre
véhicule chez ce concessionnaire?

Pour la qualité du service. Je suis
toujours tres bien regu par M
Chagnon et son equipe

Qu'est-ce que vous appréciez par-
ticuliérement du service a la clien-
téle offert?
Le personnel est avenant, a I'e
LCequipe. est

1ce et elle «

rapide et efhi
ymprend rapidement

mes besoins. En résume, la qua
lu service apres-vente est
ptionnelle

Que pensez-vous de la performance
de votre véhicule, de I'espace, du
confort, de la sécurité, etc.?

Le modeéle 2008 s'est nettement
amelioré tant au niveau du confort
que de la performance. Il est plus
spacieux a l'intérieur et plus impo
sant que mon ancien modele 2006
De plus, I'habitacle est plus logeable

Fiche technique Accord EX

Version: berline EX Puissance (ch @ trimin):
190 ch a 7 000 tr/min

Freins avant/arriére: disque

(ABS, EBD) Accélération 0-100 kmih:
9,5 s (estimé)

Moteur: 4L de 2,4 litres 16s

atmosphérique Consommation (100 km):

ordinaire, 9,0 litres (estimé)
Transmission: traction,
automatique 5 rapports

Disponibles: pneus de performance @ des prix avantageux.
Les photos sont a prix indicatif sevlement.
Reparation et remplacement de pare-brise sans frais (si assuré)

docteurduparebrise@bellnet.ca

LLEURS PRIX

NTIS!

*

PERFORMANCE

358128V

location. Fit DX 2008 (modéle GD3728E): a) 1788,
Photo & titre indicatif. 1Vous pourriez #tn
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Cette offre porte sur
cement a l'achal
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*Les offres de
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Le 1" novembre dernier, le commerce de véhicules récréatifs Evasion Hors-Piste faisait 'acquisition
de Brodeur Sports situé au 125 Pierre-Paradis, a Saint-Alphonse-de-Granby. Reconnu pour son impres-
sionnante gamme de produits et son service impeccable, Evasion Hors-Piste a été fondé a St-Elie d’Orford,
en 1999, par M. Charles Bombardier. « En faisant I'acquisition du commerce de St-Alphonse, nous nous
sommes donnés comme mission d’en faire le n° 1 dans les Cantons-de-lI’Est », explique le directeur des

ventes, M.Michel Dalpé.

, o
LAISSEZ L HIVER DERRIERE VOUS

IMPREZA 2.5i 5 PORTES 2008

TAUX?DE?LOCATION * %
, 24 MOIS. TAXES EN SUS

IMPREZA 2.5i 4 PORTES 2008 QUELQUES POINTS FORTS

TAUX?DE?LOCATION

« Meilleur choix seécurité »
Catégorie : Petite berline

« Systéme de traction intégrale symétrique a prise constante
= Moteur BOXER SUBARU 25 litres
« 170 chevaux de puissance et plus

2192

24 MmO1S. TAXES EN SUS « Climatiseur avec systéme de filtration d'air

« Chaine audio AM/FM avec lecteur CO/MP3/WMA

INSURANCE INSTTILTE

FOR HIGHWAY SAFETY

Impreza 2008 - Forester 2008 avec controle de stabilite electronique
- Petit VUS - UInstitut des assureurs américains (www.iihs.org)

TAUX DE LOCATION A 0,9 %
SUR 48 MOIS'

PLUS, JUSQU'A 1500 $ DE REMISE
EN ARGENT"

Renseignez-vous sur les offres de financement.

ou

CREDIT AU COMPTANT DE

4000 %"

LEGACY OUTBACK TRIBECA

CREDIT AU COMPTANT SUR LES
MODELES 2008 SELECTIONNES :

wsora 8 000 $

TAUX DE LOCATION A PARTIR
DE 0,9 % SUR 24 MOIS*

PLUS, JUSQU'A 1500 $ DE REMISE EN ARGENT**
Renseignez-vous sur les offres de financement.

0]V)

Offres applicables sur les modeles Legacy Outback et Tnbeca 2008.

Traction intégrale

< SUBARU

ENGAGEMENT DE SUBARU A 'EGARD DE UENVIRONNEMENT

Toutes les installations de Subaru Canada et de Subaru Indiana Automotive
(usine d'assemblage de la Legacy, de I'Outback et de la Tribeca)
sont certifiées 150 14001:2004 par SGS. www.subaru-earth.com

Uimpeccable ingénierie japonaise www.subaru.ca
oransy 144 Denison Est, Granby » 450 372-2007
AUTOMORBILE vente, piéces et service
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Nouvellement arrivé au sein de
I'équipe professionnelle de 12 em-
ployés, M. Dalpé totalise une tren-
taine d’années d'expérience dans
le domaine de ia motoneige et des
produits récréatifs, dont 15 ans au
service de l'usine Bombardier a
Valcourt; 10 ans a titre de proprie-
taire du Centre de motoneiges a
Valcourt et cinq ans au service de
différentes concessions

Dépositaire des produits BRP,
Evasion Hors-Piste propose a sa
clientéle toute la gamme de véhi-
cules Can-Am, dont les VTT Outlan-
der deux passagers, I'éventail com-
plet de motomarines et de bateaux
a jets Sea-Doo et, bien sur, la gamme
de motoneiges sport et utilitaires
Ski-Doo. En passant, saviez-vous

motos de route sera disponible. »
Parmi les autres services offerts, I'en-
treposage de motoneiges et de ba-
teaux sera certainement suscepti-
ble d'intéresser les propriétaires de
véhicules récréatifs

Moteurs Evinrude

Evasion Hors-Piste a aussi en
inventaire |'éventail complet de
moteurs Evinrude. Pourvus de la
nouvelle technologie ETEC,
moteurs hors bord sont les moins
polluants sur le marché comme |'a
recemment certifié I'Etat de la Cali-

ces

fornie reconnu pour ses normes
antipollution trés séveres. En ou-
tre, des 2009, le commerce ajoutera
les moteurs de technologie ETEC
et 4 temps a sa gamme déja dispo-

M. leledfth pmellﬁwwd

que l'illustre compagnie fondée par
J.Armand Bombardier célébre cette
anneée son 50° anniversaire.

Le commerce a aussi sur place
les fameuses trottinettes sur deux
roues Segway. Fonctionnant a piles,
ces veéhicules de déplacement en
région urbaine sont entierement
écologiques. De plus, ils prennent
trés peu d'espace et sont donc par-
faits pour circuler a I'intérieur des
industries, des établissements de
santé, des clubs de golf

Scooters et roadster Spyder

«D'ici une semaine, les nouveaux
scooters de marques Chironex et
Sym seront arrivés et nous atten-
dons notre collection Peugeot pour
le printemps. De plus, dés le 1™ avril,
les amateurs pourront venir admi-
rer chez nous le trés attendu road-
ster Spyder 3 roues. Avis aux intéres-
sés!», explique M. Dalpé, qui ajoute
que le commerce se spécialise dans
la vente, la réparation et la location
de véhicules récréatifs. «Nous of-
frons un service de location de VTT,
de motoneiges et de Spyder et, dés
cet été, un service de réparation de

nible. «Nous faisons aussi la vente
de bateaux et de chaloupes de
péche avec moteur ETEC», explique
M. Pierre St-Laurent, directeur des
opérations. Ce dernier s'y connait
d'ailleurs dans le domaine des
véhicules récréatifs puisqu'il pra-
tique la motoneige depuis 50 ans
Il a aussi été pilote de course pour
I'équipe internationale de motonei-
ges et a toujours ceuvré dans le
domaine a titre de gestionnaire

Bien sur, outre sa gamme im-
pressionnante de véhicules récréa-
tifs, Evasion Hors-Piste propose une
foule de vétements et d'accessoires
de grande qualité pour toute la
famille. Vous y trouverez des véte-
ments gui refletent les plus récentes
tendances de la mode et des acces-
soires tout aussi esthétiques que
pratiques

Le printemps approche et vous
avez hate de faire I'essai d'une
motomarine, d'un bateau de péche
ou d'un VTT? Passez voir I'équipe
d’ Evasion Hors-Piste. Elle se fera
un plaisir de vous donner un avant-
gout du printemps!



http://www.iihs.org
http://www.subaru-earth.com
http://www.subaru.ca

MOTO et VEHICULES RECREATIFS

Volvo St-Hyacinthe
présente la C-30T.5 2008

La nouvelle C-30 T.5 est un succeés sur toute la ligne. Avec son
allure qui séduit, elle se reconnait comme étant une Volvo authen-
tique. C'est précisément ce look unique qui a séduit M. Louis Scarpino.
Il nous dit pourquoi:

confort indéniable

Quelles sont les caractéristiques du
véhicule qui ont influencé votre choix?
Le modeéle dans son ensemble
Quel usage faites-vous de votre
véhicule?
Un usage courant, je m’'en sers

premier ou deuxiéme véhicule?
Comme premier véhicule

Il y en a peu sur le marcheé

Pourquoi avoir choisi d’acheter votre
véhicule chez ce concessionnaire?

Pour le service attentionné, l'ac-
cueil chaleureux. C'est une tres
bonne entreprise qui prend soin de
ses clients

pour tous mes déplacements De quelle couleur est votre voiture?
Noire

Quel est le nombre de passagers

qui prend habituellement place

dans votre véhicule?

Avez-vous acheté ou loué ce véhicule?
Je I'ai loué

Je suis généralement seul

Pourquoi avez-vous choisi ce modéle?
C'est un trés beau modele au

Qu’est-ce que vous appréciez parti-
culiérement du service a la clien-
téle offert?

C’est un service sans aucune

Utilisez-vous votre véhicule comme

pression, I'équipe prend le temps
de nous ecouter

Que pensez-vous de la performance
de votre véhicule, de I'espace, du
confort, de la sécurité, etc.?

La performance est excellente
Elle posséde une bonne tenue de
route et procure une bonne sen-
sation au volant
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1640 Jacques-Cartier Sud (route 235), Farnham * 450 293-404

DES VEHICULES
PRETS A TOUT.
DES PRIX
PRETS A PARTIR.

Gardez toujours le contrble avec le Volvo XC90 et ses caractéristiques comme la traction
intégrale avec Instant Traction et le systéme d'information sur les angles morts (BLIS) en
option. Mais ne laissez pas passer une telle offre.

LA TOUTE NOUVELLE VOLVO XC70 ET LA VOLVO XC90 2008

LA VIEEST PLUS BELLE QUAND ON LA VIT ENSEMBLE

VOLVOST-HYACINTHE

UN CONCESSIONNAIRE DUVALAUTO.COM

\ 855, rue Johnson, SAINT-HYACINTHE 1.800.896.2306
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Hyundai Granby présente la
Veracruz et son propriétaire,
M. Pascal Lamontagne

Le conseiller en sécurité financiere Pascal Lamontagne apprécie
beaucoup sa Hyundai Veracruz 2007 de couleur noire. Voici pourquoi:

M. Lamontagne, quel usage faites-
vous de votre véhicule?

Je m'en sers autant au niveau
personnel que professionnel

Quel est le nombre habituel de pas-
sagers qui prend place dans votre
véhicule?

Nous sommes le plus souvent
trois

Utilisez-vous votre voiture comme
premier ou deuxiéme véhicule?
premier

Je l'utilise comme

véhicule

Avez-vous acheté ou loué votre
Veracruz?
Je I'ai loué

Pourquoi avez-vous choisi ce modéle?
C'est un modele dont le look est
tres attrayant. Il est aussi trés con-

fortable. 1l offre beaucoup d’'espace
et, pour moi, le meilleur rapport
qualité-prix!

Quelles sont les caractéristiques du
véhicule qui ont influencé votre choix?
Le look et I'habitacle intérieur bien
pensé. Le Veracruz est trés confor-
table, sécuritaire et sa consomma-
tion d'essence est peu gourmande

Pourquoi avoir choisi d’acheter votre
véhicule chez ce concessionnaire?
Hyundai Granby est un trés beau
garage, le plus beau en région selon
moi. Le personnel y est trés atten-
tif a nos besoins. On s’y sent bien
conseillé et, surtout, écoute!

Qu’est-ce que vous appréciez par-
ticuliérement du service a la clien-
téle offert?

Je ne pouvais en espérer autant

Toute I'équipe de Serge Bernier et
Michel Daigle est attentive
De nos jours, le service

a sa
clientéle
est trés important et, chez Hyundai

Granby, il est exemplaire. Le per-

sonnel nous regoit toujours avec le
sourire et on sent que son plus
grand désir est de nous offrir le
meilleur service qui soit. Et, croyez-

moi, il nous le donne

Que pensez-vous de la performance
de votre véhicule, de 'espace, du
confort, de la sécurité, etc.?
Apres avoir effectué des com
paraisons, j'ai constaté que ma Vera-
cruz est performante tout en etant
économique pour un véhicule de
cette grosseur. Mais, avant tout, on
s'y sent en sécurité et trés confor
table. Ayant moi-méme des proble-
mes de dos, c'était un des critéres
de premiére importance. [l est aus-
si trés bien insonorisé et offre une
bonne vision et beaucoup d’'espace

avec ses sept places

Fiche technique Vmowj

Type: utilitaire sport Transmission: automatique a
six rapports

Freins avantl/arriére: av.

disques / arr. disques ABS Accélération 0-100 kmlh:
8,6 sec

Moteur: V6 - 3,8 litres

24 soupapes Consommation (100 km):

ordinaire, 13,9 litres
Puissance (ch a trimiu):
260 hp a 6 500 tr/min —
257 Ib pi a 4 500 tr/min

Echelle de prix:
39 9938 a 45 9958
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OBTENEZ JUSQU'A

6000°

de rabais a l"achat

d’une Goldwing
GL 1800AL 2006

C’est maintenant le temps de vous procurer une moto Honda avec
ces rabais pré-saison offerts pour un temps limité.

1150, ch. Knowiton

West Brome

450 263-6902

‘Tévenement Honda Plein gaz sur le printemps (I'offre) s'apphque a des conventions d’achat au détall admissi
s‘apphque & des motocyclettes Honda 2006 et 2007 neuves sélechonnées
changement ou prolongation sans préavis Voir le concessionnaire pour les détails complets et les modales

qui n'ont pas &té précédemment enregistrées. Offre sous réserve de

Soyez prét a prendre la route grace aux rabais instantanes

d’achat pré-saison d’une motocyclette neuve Honda.
OBTENEZ JUSQU’A

3000°

de rabais a I’achat d’une
CB 900F 2006

——

R N
HONDA
honda.ca ...

bles pour une durée imitée. Cette offre

admissibles
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(MODELE ACCENT GL 3 PORTES SPORT MONTRE)

FINANCEMENT A L'ACHAT ET LOCATION DISPONIBLE,
DETAILS CHEZ VOTRE CONCESSIONNAIRE.

(MODELE TUCSON GL V6

(MODELE SONATA GLS MONTRE)

19 9955 :.

(MODELE ELANTRA GLS MONTRE
GARANTIE 5 ..5/ 100 000 km

12995¢ .. PG

SRR T @& HYUNDArI

TS PROTRCTEIIRS €1 PLEMY OF CORBIIRMAT UGS PSR TOUS (28 VEMINES mY sl
Toutes les marques de commerce sont la propnété de Hyundai Auto Canada Corp
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LACIOR CONNM ighe

@ HYURNDRA 1165, Principale, Granby « (450) 378-4666
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GARANTIE
e _A VIE

1183, rue Principale, Granby
Direction Saint-Paul-d'Abbotsford

Injection électronique
Mécanique générale

- Pneus

- Suspension

- Silencieux

- Freins ABS

Techniciens wmhes ASE
Normes OBD Il

Prerre Huord, propriélaire
740-A. rue Dufferin, Granby

450 375-961

‘LA TOUTE NOUVELLE

WVABE 2009
EST ARRIVEE!

Electrisant!

Aucun doute possible: la toute nouvelle Wibe 2009 vous procurera du plaisir,
Offert en option, son moteur 4 cylindres de 2,4 L VVT-i développe 158 HP. Et
de I'énergie, il y en a a revendre dans la Vibe!

K
‘

\\-/_ 1
LA GARANTIE DE 160000 KM DE GM

cwwe LA MEILLEURE PROTECTION AU PAYS

w/4

) Pl 4 Y\ PONTIAC 1 CARBUREZ A LEMOTION

s A partir de

e -
23 gt

15995

Préte a emporter

La liberté. Elle est de plus en plus rare dans un monde ou vous 8tes sans
cesse sollicité. Mais heureusement, vous pouvez encore savourer quelques
moments de liberté si vous sautez assez rapidement sur l'occasion. Et cela
s'offre maintenant a vous ! Vous n'avez qu'a sauter dans la toute nouvelle Vibe
2009 de Pontiac. Beaucoup de choses 8 emporter avant de prendre le volant ?
Pas de probléme. Mais vous devez revoir votre définition d'espace restreint,
parce quavec des sieges arriére rabattables 3 plat et avant coté passager
rabattable & plat en option, vous ne manquerez pas d'espace. Et une fois a
bord, il est temps de profiter du groupe motopropulseur a calage variable des
soupapes. Comme cette technologie est particulierement efficace, elle per-
met un bon rendement énergétique. Avec la Vibe 2009 de Pontiac, vous
passerez moins de temps a la station-service et plus de temps sur la route
— |a ou l'aventure vous appelle

Un régal pour les yeux

Des lignes élégantes et distinctives. Des roues de 16 po en acier avec enfo-
liveurs boulonnés, trés robustes. Des rétroviseurs repliables de la couleur de
la carrosserie. Des glaces teintées et des phares a halogéne a réflecteurs. Il
n'est pas étonnant que la toute nouvelle Vibe dégage un vent de fraicheur
partout ou elle va. Un peu comme vous d'ailleurs

PONTIAC
BUICK
GMC

OFFRESPONTIAC.CA

== GAGNEZ VOTRE CIEL |
’ DONNEZ VOTRE VIEILLE VOITURE

160000.. + 160000.. +160

""’B‘

CARANTIC LITEE

718

SoNTIac Fasnax L
letrianonautomobile @ gmcanade .com

nall 922, rue Principale, Granby 450 378-9063

Obtunzuncndno: ]m:

6288V

Bien préparer
son auto pour
les vacances

Lété est la saison ou votse voi-
ture aborde sa grande expédition
annuelle. Avez-vous songé a bien
la préparer?

Ainsi, si vous approchez le kilo-
métrage préconisé pour la révision
périodique (vidange d'huile, rota-
tion des pneus, etc.), ne sacrifiez
pas votre précieux temps de plage
pour mener votre auto en atelier.
Prévoyez cette visite quelques se-
maines avant votre départ

Létat des plaquettes de frein est
primordial. D’autant plus qu’'en
famille et avec les bagages a bord,
la masse a ralentir est singuliére-
ment plus élevée. Ne partez pas
avec des plaquettes dont I'isure
est déja avancée. Si vous re 'sentez
des vibrations au freinage, les dis-
ques de frein sont peut-étre voilés
a rectifier ou a remplacer. N'oubliez
pas que le liquide de frein, s’il a
plus de deux ans, peut étre charge
d’humidité. Surtout par temps chaud
et avec une voiture alourdie, la part
d'eau qu'il contient peut entrer
en ébullition. D'ou le risque d'avoir
une pédale de frein qui va directe-
ment au plancher, en raison de la
presence de bulles d'air dans le cir-
cuit de freinage!

Les amortisseurs conditionnent
le contact des pneus avec la chaus-
sée et maitrisent les inclinaisons
de la voiture dans les virages ou au
freinage. Une tache d'autant plus
ardue que la voiture est chargée
Vos amortisseurs sont fatigués?
Sachez alors que, sur une mauvaise
route, I'adhérence diminue et le
comportement de I'auto en virage
devient hasardeux. Pire: les distan-
ces de freinage s'allongent dange-
reusement (+ 25 % avec des amor-
tisseurs usés a 75 %)

Pas question non plus de pren-
dre la route avec des pneus en mau-
vais état. Lusure de la bande de
roulement n'est pas tout: il ne faut
pas que la profondeur entre les
sculptures soit inférieure a 1,6 mm
De plus, il ne doit pas y avoir de
différence d'usure trop marquée
entre les deux pneus d'un méme
essieu. Méfiez-vous également des
usures inégales sur la largeur de la
bande de roulement: elles peuvent
indiquer un défaut de parallélisme
des roues, ou une trace de choc ayant
faussé une roue. N'oubliez pas de
vérifier la pression des pneus, de
préférence a froid, avant de partir
Et pendant que vous avez le mano-
metre a la main, -vérifiez donc le
pneu de secours

Etes-vous bien protégé ? N'hési-
tez pas a communiquer avec votre
société (ou courtier) d'assurances
afin de vérifier si votre protection
est adéquate. En fait, on ne pose
pas une roue aux Etats-Unis sans
une protection d'un million de dol-
lars en responsabilité civile




MOTO et VEHICULES RECREATIFS

Gemme Auto présente la

Mazda3 Sport et sa

propriétaire, Mélanie Hamel

M™ Mélanie Hamel est responsable d’entrepot a LAubainerie. Elle
a toutes les raisons d’étre fiére de sa nouvelle acquisition, une Mazda3
Sport 2008, de couleur bleu électrique. Voici pourquoi:

Quel usage ferez-vous de votre
véhicule?

Je m'en sers pour mon usage
personnel, pour me rendre au tra
vail, faire de petits voyages, etc

Quel est le nombre de passagers
qui prend habituellement place
dans votre véhicule?

Le plus souvent, je suis seule,
mais quelquefois j'ai un passager
avec moi

Utilisez-vous votre voiture comme
premier ou deuxiéme véhicule ?
Comme premier veéhicule

Avez-vous acheté ou loué votre
voiture?

Je I'ai achetée
Pourquoi choisi ce
modéle?

Avant, j'avais une Protege et c’est

avez-vous

ce modele qui I'a remplacée. J'aime
beaucoup le modele sport. C'est
facile d'y transporter mes com-
missions et de rentrer |'épicerie
Je n’ai méme pas besoin de me pen-
cher pour prendre les paquets

Quelles sont les caractéristiques du
véhicule qui ont influencé votre
choix?

Son confort, son économie d'es-
sence. Aussi, le fait qu'il soit dispo-
nible dans la couleur bleu électrique
et qu'il soit manuel

Pourquoi avoir choisi d’acheter votre
véhicule chez ce concessionnaire?

Pour son service personnalisé et
chaleureux. On se rend compte tout
de suite que l'équipe est profes-
sionnelle et qu'elle connait trés bien
ses véhicules

Qu’est-ce que vous appréciez par-
ticuliérement du service a la clien-
téle offert?

Lexcellence et la rapidité du
service aprés-vente

Que pensez-vous de la performance
de votre véhicule, de I'espace, du
confort, de la sécurité, etc.?

Les sieges sont confortables, elle
est sécuritaire, offre beaucoup d'es-
pace et est assez puissante pour
mes besoins

Fiche technique H% 2

Version: Sport

Freins avantl/arriére: disque
aux 4 roues

Moteur: 4 cylindres, 2,3L
DACT 16 soupapes

Transmission: manuelle
surmultipliée 5 vitesses,
Optionnel: automatique a
5 rapports

Puissance (ch a trimin):
156 ch a 6 500 tr/min

Accélération 0-100 km/h:
8,7 sec

Consommation (100 km):
ville 9,2 L; route 6,7 L

Prix: 21 0955

EAUTO

ANNEE 2008 COMMENCE FORT...
IN VROUM-VROUM !

mazoa S5
/° 7 A
x d’intérét
sur tous les modeéles 2008 a I'achat 60 mois
O 1o
,7 " al'achat 72 mois
2,9 ® & I'achat 84 mois

* Détails chez Gemme Auto

1280 Principale, Granby

www.gemmeauto.qc.ca

450 378-6222

ma<ia
DE GRANBY

B

PROGRAMME
MRIDA POUR
LES DIPLOMES

PRET &7A ROULER
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Bessette Cowansville
présente la Jeep Wrangler

2008 et son propriétaire,
M. Michel Thériault

M. Michel Theriault, directeur des services techniques au C.S.S.S.
La Pommeraie, apprécie sa nouvelle Jeep Wrangler 2008 de couleur

noire. Voici pourquoi:

Quel usage ferez-vous de votre
véhicule?

Je m’en servirai autant pour le
plaisir que pour les affaires

Quel est le nombre de passagers
qui prend habituellement place
dans votre véhicule?

Le plus souvent, nous sommes
deux a l'utiliser.

Utilise~-vous votre voiture comme
I ou 2° véhicule?
C’est notre premier véhicule

Quelle version avez-vous achetée?
C'est le modele Sahara
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* Alignement
- Amortisscurs
* Silencieux

Avez-vous acheté ou loué ce véhicule?
J'ai acheté cet utilitaire sportif
Pourquoi avez-vous choisi ce modéle?
Ce véhicule répond bien autant
a mes activités de loisir qu'a mes
besoins de tous les jours

Quelles sont les caractéristiques du
véhicule qui ont influencé votre choix?
Il s"agit d'un véhicule utilitaire qua-
tre roues motrices, assez puissant pour
tirer un bateau, performant et pra-
tique avec son toit interchangeable

Pourquoi avoir choisi d’acheter votre
véhicule chez ce concessionnaire?
En plus d’'étre situé a proximité

* Suspension et direction
* Freins
* Vidange d'huile

de ma résidence et de mon travail
ce concessionnaire m'offre un ex
cellent service depuis plus de 12 ans

Qu’est-ce que vous appréciez par-
ticuliérement du service a la clien-
téle offert?

La ponctualité. On respecte I'heure
de votre rendez-vous avec rigueur
Aussi I'amabilité et la courtoisie des
gens du service

Que pensez-vous de la performance
de votre véhicule, de 'espace, du
confort, de la sécurité?

La sécurité des modeles 2008
est impressionnante. Les techno-
logies dépassent assez souvent
notre entendement. Pour ce qui est
des performances, j'y crois, mais je
pourrai vous en parler plus longue-
ment dans quelques mois

. Vonoz roncontrcr nos spécla"stos pour
: votre mise au point automobile !

® Jantes et accessoires
* Mécanique.
* Pneus neufs et usagés

Pneus Granby

14, rue Robinson Sud,

Granby
450 378-4622

Fiche technique Jaf WW

Puissance (ch a tr/min):
202 ch a 5 200

Version: Sahara

Freins avant/arriére: a disques
aux quatre roues Accélération 0-100 km/h:
11,9 sec

Moteur: V6 3,8 L ACC 12
soupapes Consommation (100 km):
14,1/10,8 (transmission
manuelle); 14,1/10,3

(transmission automatique)

Transmission: manuele a six
rapports; optionnelle automa-
tique a 4 rapports

Prix: 26 9955

ATELIER MECANIQUE
JEAN SAVARD

Toutes les grandes marques europeennes,
voitures allemandes et suedoises

oy

!

241-A, route 112, St-Césaire
450 469-9669 « 1-877-469-9668

GARAGE ST-GERMAIN

T N N N N T e e e e
ACHAT e Autos d’occasion

® Mécanique générale

293 /heure

® Mise au point

e Antirouille

* Freins

*® Poses de pneus neufs

VENTE
ECHANGE
FINANCEMENT

MAISON et usageés

Esthétique complet
pour autos et camionnettes
* Lavage int./ext. * Cire * Polissage
* Shampoing moteur, tapis, etc.

A PRIX TRES COMPETITIFS
A votre service depuis 10 ans!
1140-A Roberval Sud, Granby

(En arriére de Formule Ford)

450 777-2540
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COWANSVILLE  CHRYSLE

430 263-4000 - 450 378-9001

395, rue Riviére, Cowansville 947, rue Principale, Granby
www.bessetteautomobiles.com /-2 | www.granbychrysier.com

2008 DODGE
CALIBER $S

glaces et portes électriques,
téléverrouillage, régu-
' ~

2008 JEEP PATRIOT
NORTH EDITION

== e~ —

glaces et portes électriques,
téléverrouillage, régulateur

de vitesse, roues aluminium,
cdimatiseur, radio (D

lateur de vitesse,
phares antibrouil-
lard, roues alumini-
um, dimatiseur, radio

0

¥
8,2 L/100 000 km
routiére

* Location 24 mois
* 0§ comptant

* Location 24 mois
* 0§ comptant

2009 DODGE 2008 Dodge Ram

JOURNEY sg | 1500 TRX4 o W ~
glaces et portes électriques, ¥ Quad Cab, &A R
- i

téléverrouillage, régulateur
de vitesse, 7 passagers, — ey e N T 4X4’

2. . ’ ° v
roues aluminium, \--’,.—_: 2 , Hem| it e

\
climatiseur, radio (D SRR

-.‘_. - .

glaces et portes électriques,
téléverrouillage, régulateur de
vitesse, phares antibrouillard,
roues aluminium,

dimatiseur, radio (D

* Location 24 mois _ | * location 24 mois
* 0§ comptant v . |+ 05 comptant

2008 DAKOTA SXT
Club Cab, 4x4

V8, 4,7 L, glaces et portes électriques,
téléverrouillage, régulateur de vitesse,

phares antibrouillard, roues aluminium, 4 .
dimatiseur, radio (D 9y - J .
A : -

4x4, glaces et portes électriques,
téléverrouillage, régulateur de vitesse,
phares antibrouillard, roues aluminium,
dimatiseur, radio (D

* Location 24 mois
* 0§ comptant

* Location 24 mois
* 0§ comptant

* Location 24 mois 20400 km / année, remise choix Canadien inclus, taxes, transport en sus.
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Comment gérer le probléeme des bagages

La belle saison sera bientot de retour et vous vous préparez a par-
tir en vacances avec votre famille. Un coup d’ceil au coffre de votre
voiture et le doute s'installe: comment arriver a caser tous ces bagages
dans un espace si restreint? Voici quelques conseils qui pourront
vous aider a résoudre ce casse-téte fréquent a l'approche des vacances.

Avant le départ, il est bon de
songer aux éléments suivants: I'ins-
pection de la voiture (en particu-
lier le systeme de refroidissement,
la suspension, les freins, I'équipe-
ment électrique et les pneus) et la
prévention pour
(pensez a une bonne assurance
médico-hospitaliere et vérifiez I'é-

les imprévus

tendue des protections prevues a
ca police d'assurance automobile)
En fait, le principe de la prévention
s'applique tout au long du voyage

Premier conseil pour la bonne
gestion des bagages: planifiez. Dans
cet esprit, dressez la liste de tous
les articles que vous souhaitez
apporter, ce qui vous permettra du
meéme coup d'éliminer les choses
superflues. Joignez l'utile a I'agré-
able er faisant participer les mem-
bres de votre famille a I'élaboration
de cette liste. Latmosphere aidant,
les vacances commenceront peut-
étre plus tot que prévu

Secundo: pour éviter les cauche
mars de derniére minute, faites une
«répétition générale» la veille du
départ. Loin d'étre futile, I'exercice

Les avantag

On fait teindre les vitres de sa
voiture pour une multitude de
raisons. Il y a d'abord un but esthe-
tique afin d’en embellir 'apparence,
pour améliorer le confort a l'intérieur
du vehicule, pour réduire les éblouis-
sements (surtout en hiver), pour
diminuer les risques de vol en dissi-
mulant des regards indiscrets ce qui
se trouve a l'intérieur du véhicule,
pour isoler de la chaleur en été et
aussi pour protéger le tableau de
bord des rayons ultraviolets qui, avec
le temps, décolorent et font craquer
les matiéres plastiques

On teint les vitres des véhicules
en apposant, sur leurs surfaces inté-
rieures, un film plastique plus ou
moins sombre. Réaliser un véhi-
cule typique nécessite environ deux
heures de travail et coute entre 225
et 2508, excluant les taxes. Les
détaillants regoivent lé film en rou-
leaux de 100 pieds et on le coupe
a l'aide de patrons. C'est une pel-
licule autocollante qu'on appose
sur la surface intérieure des vitres
sans rien démonter

Mais comme c'est le cas avec
plusieurs autres accessoires auto-
mobiles, il faut savoir qu'il existe
plusieurs qualités de films. On trou-
ve de grandes compagnies connues,
mais aussi des revendeurs qui of-
frent du bas de gamme. Si on vous
offre de faire le travail sur votre

consiste a répartir vos valises (méme
vides) et autres bagages dans votre
coffre arriére jusqu’a ce que vous
soyez satisfait de la disposition
finale. Si vous devez retirer vos vali-
ses, n‘oubliez pas de dessiner un
petit plan en prévision du grand
départ. Un petit truc: privilégiez des
bagages malléables et de petites
dimensions afin de maximiser les
possibilités du coffre arriére. Enfin,
il est preférable que les objets
d'usage courant soient a portée de
la main, si vous ne voulez pas re-
muer mer et monde pour retrou-
ver votre brosse a dents

Le jour | est arrivé et toute votre
famille est fin préte pour le grand
voyage 7 En vacances, la sécurité a
encore meilleur gout. Dans cette
optique, sachez que les bagages ne
doivent pas dépasser la hauteur des
dossiers des sieges arriere, a moins
qu'un filet puisse les retenir, non
seulement pour des questions de
securite, mais aussi de visibilité. En
cas d'arret soudain, les objets de
passant cette limite se transforment

en veritables projectiles qui pour

raient causer de graves blessures
aux passagers. Il faut se rappeler
qu'a 50 km/h, la force d'impact d'un
objet égale 35 fois son poids. Dail-
leurs, tout objet mal retenu accroit
les risques de blessures

Une bonne visibilité jouant un
role crucial en matiére de sécurite,
il est essentiel que la lunette soit
libre de toute obstruction. Une utili-
sation judicieuse de votre rétro-
viseur latéral complétera la vision

es des vitres teintees

voiture pour, disons, 125$, méfiez-
vous car 1258, ca ne couvre meme
pas le prix d'une pellicule de haute
qualité. 1l s'agit donc d'un film de
qualité moindre qui s'égratignera
facilement et qui décollera rapide-
ment. Une pellicule haut de gamme
posséde un traitement contre les
égratignures qui la protége des pe-
tits chocs normaux qui surviennent
dans une voiture, mais pas, par
exemple, de cas extrémes comme
des coups de clés intentionnels
Les films et le travail sont, en
général, garantis. Lors d'un usage
normal, c'est-a-dire de monter et
de descendre les vitres, les pellicules
résistent trés bien. On peut affirmer

que, dans des conditions normales,
la pellicule adhére sans probléme
pendant au moins cing ou six ans

Respecter la loi

Les films de haute qualité sont
tres efficaces. La majorité d'entre
eux bloquent 90 % des rayons ultra-
violets de types UVA et UVB et cer-
tains vont jusqu'a 99 % . Mais cette
efficacité ne correspond pas a l'opa-
cité du film. Il faut aussi savoir que
la loi interdit I'emploi de films trop
foncés. La loi exige que les vitres
des portiéres avant laissent passer
70 % de la lumiére. On doit donc
apposer un film qui n'excéde pas
30 % d'opacité. Les corps policiers

vers l'arriere. Par ailleurs, il faur
savoir que l'utilisation d'un porte-
bagages sur le toit augmente la con-
sommation d'essence. La fagon
dont sont disposés les bagages a
également une influence sur l'éco-
nomie de carburant. A cet effet,
choisissez de placer vos bagages
«en escalier», au lieu d'en faire un
gros colis bien carré. Regroupez-y
des objets dont vous n’aurez besoin
qu'une fois arrivé a destination et

possedent d’ailleurs un petit appa
reil qui mesure la quantité de lu
miere que laissent passer vos vi-
tres. De plus, les pellicules colorées,
comme le bleu, le rouge, le vert et
le jaune, sont interdites au Quéebec
a moins de détenir une ordonnance
d'un médecin

La technologie évolue a pas de
géant et le film traditionnel en plas-
tique a été supplanté par un nou-
veau matériau. Un film métallique
a base de Téflon, dit haute perfor-
mance, est nettement supérieur. En
comparaison a une pellicule ordi-
naire, il est deux fois plus efficace
Un film plastique d'une teinte de
50 % coupe environ 20 ou 30 %

utilisez toujours le porte-bagages
en conformité avec les recomman-
dations du fabricant

De méme, n'oubliez pas de con-
sulter le manuel du propriétaire
pour savoir si vous devriez aug-
menter la pression d'air dans les
pneus en circulant avec une charge
plus lourde. Il est généralement
recommandé de I'augmenter de
quelques livres afin que les pneus
ne souffrent pas d'échauffement

des rayons solaires tandis qu'un
film metallique, aussi teint a 50 %,
en absorbe 60 %, soit le double
Bloquer la chaleur

Mais il n'y a pas que l'efficacité
Un film métallique procure un bel
effet miroitant. Les particules de
meétal créent un effet de miroir qui
repousse mieux la chaleur qu'un film
plastique normal. Il existe aussi des
films polarisants, c’'est-a-dire polari-
sés avec des particules de métal. Alors
qu'une pellicule plastique noire ne
fera qu'assombrir I'habitacle en blo-
quant la lumieére, le film polarisant
filtrera les rayons lumineux. Ce film
bloque trés efficacement la chaleur.
De plus, il n'assombrira pas votre vi-
sion, ce qui est le probleme majeur
des pellicules foncées. Avec un film
meétallique, la couleur des objets n'est
pas altérée et la vision est nettement
ameéliorée

Mais attention: faire teindre vos
vitres n‘'empéchera pas votre véhi-
cule de surchauffer lorsqu'il est garé
durant de longues heures en plein
soleil durant I'été. Par contre, I'habi-
tacle de votre voiture sera mieux
isolé et retiendra mieux et plus
longtemps la fraicheur lorsque vous
le garerez. Armée de vitres teintées,
votre voiture surchauffera moins vite
en été et conservera mieux, et plus
longtemps, sa chaleur en hiver.




MOTO et VEHICULES RECREATIFS

Concept Automobile présente la Smart

Passion et son propriétaire, M.

M. Réjean Daviau, retraite, est l'heureux propriétaire d'une Smart
Passion 2005 cabrio de couleur rouge. Il nous explique les raisons
qui l'ont poussé a faire cette acquisition:

M. Daviau, quel usage faites-vous
de votre véhicule?

Je l'utilise essentiellement pour
mes déplacements et mon usage
personnel

Nous sommes deux

L'utilisez-vous comme premier ou
deuxiéme véhicule?
Comme premier véhicule

Avez-vous acheté ou loué ce véhicule?
J'en ai fait I'acquisition

Quel est le nombre de passagers
prenant généralement place a I'in-
térieur de votre voiture?

M. Réjean Davisws em compagmie de M. Val Girard, comeillen avx werier.

lasmart.ca
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Réjean Daviau

Pourquoi avez-vous choisi ce modéle?
C'est un modeéle réduit trés
économique

Quelles sont les caractéristiques
qui ont influencé votre choix?

C'est la voiture de I'avenir! Aussi,
elle possede une bonne tenue de
route et elle est sécuritaire

Pourquoi avez-vous choisi d’acheter

votre véhicule chez ce concessionnaire?
Sa réputation est excellente et,

en plus, il est prés de chez nous

Qu’est-ce que vous appréciez par-
ticuliérement du service a la clien-
téle offert?

C’est un service rapide, amical
et les mécanos font preuve d'une
grande propreté lorsqu'ils travail-
lent sur le véhicule

Que pensez-vous de la performance
de votre véhicule, de I'espace, du
confort, de la sécurité, etc.?

J'apprécie beaucoup I'économie
d'essence qu'elle me fait réaliser
J'ai fait un voyage de 2 800 km pour
seulement 112S!" Je m'y sens aus-
Si trés en sécurité

vert ré:invente.

>> La toute nouvelle smart fortwo 2008. A partir de 14 990 $*.

Dotée d'une myriade de caractéristiques rehaussant fonctionnalité, performances et style
personnel, cette évolution redessinée d'un concept automobile révolutionnaire est I'expression
par excellence de la responsabilité écologique. Et la fiére récipiendaire du prix écoENERGIE
2008 & titre de véhicule le plus éconergétique de sa catégorie. Rendez-vous sans plus tarder
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en 27 points
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Saviez-vous. ..
Nous sommes autorisés a effectuer

I'entretien des voitures
NEeuves sous garantie, @
AUTOPRO
GARAGE
PIERRE GAUVIN

véhicules importés ou
nord-ameéricains, camions

smart fortwo pure coupé 2008

Mensualiteé

182 %

Acompte

1980+%

6,9% .

\ En plus, recevez un remboursement
«2008- .
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Véhicules d’A Coté présente la F-8 LXR 2008 d’Arctic Cat
et son propriétaire, M. Jean-Francois Drolet

Pour quel type de randonnée utilisez-
vous votre motoneige?
Je l'utilise souvent pour de lon-

Jean-Frangois Drolet est un mordu de la motoneige. Il pratique ce loisir récréatif depuis plusieurs
années et apprécie les véhicules performants qui lui procurent une conduite agressive. C'est pour ces
raisons qu’il a choisi la F-8 LXR d’Arctic Cat.

INTENANT

votre matanelge 2009

liparlir de 1 200$*

*détails sur le site

Lacalian‘ . i
D’a Lote

La ou le vrai plaisir commence.

Achetez votre motoneige 2009 avant le 30 mars 2008

ot OBTENEZ ssovi 3 ”00 $*

DE RABAIS

*détails sur e site

@ P.LRRIS

L'évasion plein air

450 460-8889
1-866-575-8889

122 Ruisseau-St-Louis, Marieville

Véhicules

D'a Cote

I & ou le vrai plaisir commenrce

Jl ay

gues randonnées qui s'échelonnent
sur plusieurs jours au nord de
Montréal

De quelle couleur est-elle?
C’est un modele sport noir et
blanc

Avez-vous acheté ou loué votre
motoneige?

Grace au plan que le conces-
sionnaire a mis en place, j'ai pu la
louer avec option d'achat. Il s’agit
d'un programme qu'il est, je crois,
le seul a offrir et qui va révolu-
tionner le monde de la motoneige

Pourquoi avoir choisi ce modéle?

C’est une motoneige performan-
te, a la conduite agressive qui me
permet d’aller plus vite en toute

Quelles sont les caractéristiques qui
ont influencé votre choix?

Sa fiabilité, son confort et sa
performance

Pourquoi avoir choisi d’acheter votre
véhicule chez ce concessionnaire?

A cause de son plan de loca-
tion avec option d'achat et de son
service oxccpunnnvl

Qu’est-ce que vous appréciez par-
ticuliérement du service a la clien-
téle offert?

Léquipe est tres a |'écoute des
besoins du client et fait tout pour
I'accommoder. Grace a leur service
impeccable et a leurs bons conseils,
je n‘ai jamais eu de mauvaises sur-
prises et je n'ai jamais manqué
aucune journée de motoneige

Que pensez-vous de la performance,
de la sécurité de votre véhicule?

seécurite Un seul mot pour le décrire
excellent!
Fiche technique F-3 LXR

Type de moteur: 2 temps Ecartement des skis: 1092

Cylindrée (cc): 794 Largeur de la chenille: 381

Alésage (mm): 85 Type de frein: disque
hydraulique

Echappement: tuyau calibré

et réservoir avec APV

Réalisation: La Voix de I'Est

Rédaction publicitaire:
Louise Boissonneault et
Geneviéve Dumoulin

Conception de la une:
Lorraine Roy

Mise en pages:
Mélanie Couture

Infographie:
I'équipe des infographes

Publicité: I'équipe des
conseillers publicitaires
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Elégance Acura présente I’Acura RL
et sa propriétaire Jocelyne Sirhan

M™ Jocelyne'Sirhan exerce la profession d'acheteuse. Elle appre-
cie les qualités esthétiques et la performance de son Acura RL 2007,
version Elite, de couleur bleu nacré. En voici les raisons:

M Sirhan, quel usage faites-vous Pourquoi avoir choisi d’acheter votre

de votre véhicule? véhicule chez ce concessionnaire?
Je m'en sers autant pour le tra Pour son service impeccable,
vail que pour les loisirs pour I'atmosphére chaleureuse et

pour le respect qu'il accorde au
Quel est le nombre de passagers client
qui prend place dans votre Acura?
Nous sommes trois a l'utiliser.  Qu’est-ce que vous appréciez par-
ticuliérement du service a la clien-
L'utilisez-vous comme premier ou téle offert?
deuxiéme véhicule? Lamabilité de tous et chacun
Comme premier vehicule Leffort que I'équipe fait pour fixer

Pourquoi avez-vous choisi ce modéle?

Pour son confort et sa sécurité,
pour sa technologie d'avant-garde
et, bien sur, pour son look

Quelles sont les caractéristiques du
véhicule qui ont influencé votre choix?
Le systeme de freinage a réduc
tion d'impact, le systéme d'entree
sans clé, la reconnaissance du con
ducteur, le systeme mains libres
ompatible avec mon cellulaire et |
l

le systeme de super maniabilité a
traction integrale

7 08

P e i i

EQUIPEMENTS DE SERIE INCLUS :

™ Moteur i-VTEC" # Climatisation automatique

¥ Sieges en cuir # Toit ouvrant électrique inclinable

# Roues en alliage ¥ Rétroviseurs extérieurs électriques
d'aluminium de 16 po chauffants

[ Coussins gonflables avant # Freins ABS avec répartition
et latéraux ; rideaux électronique de la puissance
gonflables latéraux de freinage

# Chaine sonore AM/FM/CD [ Assistance a la stabilité du véhicule
compatible avec les fichiers (VSA™) avec traction asservie
MP3 et WMA avec entrée

auxiliaire de lecteur MP3

PAIEMENT EN LOCATION SUR 48 MOIS

T £ LOCATION : . Modéle CSX. Tped
$*/MO'S O 9 % J(};JJD(UD'A 36 MOIS o~ -
FINANCEMENT A L'AC
’ JUSQU'A 48 MOIS “"?“'"‘ o o B
7MODELE EXCLUSIF AU CANADA

ELEGANCE ACURA | [25Fincpsi craney ()|

e A s
_ » ’
) ‘e | ’

e | )

un rendez-vous dans les plus brefs
délais. Et, s'il y a lieu, la rapidité
des employés a trouver une solu-
tion au probléeme énoncé. Quand
on se présente chez Elégance Acura,
on a vraiment I'impression d'arri-
ver a l'intérieur d'une grande fa-
mille trés accueillante

Que pensez-vous de la performance
de votre véhicule, de I'espace, du
confort, de la sécurité, etc. ? e Entretien

C'est un véhicule sportif et ma- P . N
: * Vérification Spécialités:
niable qui me procure un sentiment - beaisd Sbiclo p .
de sécurité et de plein controle en S Pree

* Vente et pose de piéces, Véhicules

tant que conductrice

freins, injection, Audr  importés
mise au point, efc. —
SPECIAUX JUSQU’AU 15 AVRIL 2008
|| RPEIPATAE | i
s 1 1 synthétique et !
! ) 1
. '} ! fine(6ol) ) |
: 1 BO58 | e
: + laxes : : 69 + laxes : Pr s: :?»

855, rue Mountain Granby (Angle boul. Pierre-Laporte)

450 776-1649

SANS PAIEMENTS

SUR FINANCEMENT A L'ACHAT

DEVANT
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Atelier Motosport Pierre Beullac s’associe a la fiabilité de Honda

En matiére de motocyclettes,
scooters et VTT, la réputation de
Honda n'est plus a faire. En effet,
les motos n'ont plus de secrets pour
le constructeur japonais, qui pos-
sede plus de 50 ans d'expérience

du liquide de refroidissement

« Vérification de I'état et du degré de I'usure des freins
» Vérification des étriers, des cylindres de frein

et du frein a main

« Vérification de |'usure (mm) et de la pression

des pneus

i * Permutation des roues au besoin
2 * Inspection des phares et des ampoules

Pour seulement

« Vidange d'huile et remplacement du filtre
« Contrdle de la batterie et du systéme de charge
« Vérification du systéme de refroidissement
et inspection des durites et des colliers
« Vérification du niveau et du point de congélation

dans ce domaine. Confiant dans la
fiabilité exceptionnelle des produits
Honda, I'Atelier Motosport Pierre
Beullac en a fait sa spécialité il y a
plus de 25 ans. «Nous offrons un
vaste choix de scooters, de motos

INSPECTION EN MULTIPOINTS comprenant:

« Contrdle du niveau des liquides de boite de vitesses,
de servodirection, de freins et d'embrayage (s'ily a

lieu)

sport ou custom et de VIT Honda manteaux, pantalons et ensembles

neufs ou usagés~ indique le pro-
priétaire, M. Pierre Beullac
trouverez egalement tous les acces-

Vous y

soires nécessaires a la conduite
d'une moto, tels que casques, gants,

« Vérification de I'état des courroies dentrainement
externe (sauf courroie de distribution)

« Vérification de I'allumage et des fils a haute tension
(s'il y a lieu)

« Inspection du bon fonctionnement des gicleurs

de lave-glace

+ taxes™

* Inspection du systéme d'échappement, de la
suspension de la direction

* Inspection et graissage des serrures
et des charniéres

I

----_----------------~

Chagnon Honda vous offre

9% de rabais o

sur remplacement de courroie de distribution
(Timing belt) et de pompe a eau

’_-—-

Valide jusqu’au Ldsmers 2008, sur présentation de ce coupon

HE LGS,
memm

* |e remplacement des lames
d'essuie-glace avant (si d'origine)
* |e remplissage du lave-glace
ET un traitement Aquapel pour votre pare-brise

*Applicable a I'achat de la promotion « Inspection en multipoints »

*Valide jusqu'au J4-mars 2008, sur présentation de ce coupon
— T T T T T Ty

complets

Une moto a votre image

Tous les amateurs de moto vous
le diront: une motocyclette se doit

Heures d’ouverture

Lundi, Mardi
Jeudi et Vendredi
de 7h30a17h

Mercredi
de 7h30a 21h

(%)

-‘é<~

)

nren

(N

A€
N

d’'étre a I'image de son propriéetaire
C'est pourquoi I'équipe expérimen-
tée de I'Atelier Motosport Pierre
Beullac offre un service de répara-
tion et de peinture et met tout son
savoir-faire a votre afin
de personnaliser votre engin selon
vos golts. « Etant eux-meémes pas-
sionnés de moto, les employés sa-
vent a quel point il est important
d’avoir une moto qui leur ressem-
ble~, souligne avec raison M. Beullac

LAtelier Motosport est aussi I'un
des rares garages a posséder un
dynamometre, un appareil dont le
but est d'apporter des améliora-
tions aux performances des véhicu-
«Le dynamometre mesure la
du moteur et sa courbe de

service,

les
force
puissance et permet de faire des
ajustements sur le véhicule sans
avoir a faire des essais routiers»,
affirme M. Beullac. Leur dynamo-
metre accepte aussi bien les motos
que les VTT

Honda, chef de file en
matiére de sécurité

Lapparence et la performance
de la moto ne sont pas les seules
préoccupations des acheteurs; bien
souvent la sécurité fait pencher la
balance. Tout comme Honda, les
employeés de I'Atelier Motosport
Pierre Beullac ont a cceur la sécu
rité de leurs clients. Puisque Honda
met un point d'honneur d'étre a
I'avant-garde des nouvelles tech-
nologies en matiére de sécurite,
Pierre Beullac n'hésite pas a
recommander les motos Honda a
ceux qui recherchent un véhicule
sécuritaire. D'ailleurs, dans le cadre
de leur engagement envers la sécu-
rité, Honda fut le premier fabricant
au monde a concevoir un systeme
de coussin gonflable pour moto,
prenant ainsi une longueur d’a-
vance sur ses competiteurs.

En téte des ventes
au Canada

Manifestement, Pierre Beullac
n'est pas le seul a croire en Honda
en 2006, Honda se situait en téte
des ventes de motocyclettes et de
scooters au Canada, avec 24,1 %
des parts de marché. Mais ce qui
attire d'abord et avant tout les
clients chez Atelier Motosport Pierre
Beullac, c’est la qualité excep-
tionnelle de son service a la clien-
tele. «Pour neus, le respect du client
est primordial. C'est la raison pour
laquelle nous vendons des véhicu-
les Honda, car nous sommes con-
fiants dans la réputation de ces
veéhicules et nous savons qu’'en
recommandant une Honda, nos
clients seront plus que satisfaits»,
mentionne M. Beullac. D'ailleurs,
la philosophie de Honda est en par-
faite symbiose avec la vision de M
Pierre Beullac, qui est d'offrir a sa
clientéle des véhicules sécuritaires,
personnalisés, ainsi qu'un service
a la clientele hors pair
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La meilleure sélection au pays offre maintenant un
PLUS GRAND CHOIX.

000° 790° 200°

en accessoires Mopar‘ d’'options sans frais’ ou en en essence gratuite'
programme d’entretien prolongé’ ou de remise en argent™

DODGE CALIBER 2008

ool Dodge Calbes S Achetez a

s e $<> ET OBTENEZ 1,99%
Cote s 5 ks 6o TS b 1 4 9 9 5 DE FINANCEMENT
ais de collsions fronales e latérales AL AC HAT JUSQU'A 36 MOIS*.

) Consommation d'essence: ® Moteur 1,8 L DACT a double VVT de 148 ch ':.m',m Sion manue
) Ville: 8517100 km (33 mpg) ® Radio CD/MP3 avec 4 haut-parleurs et prise audio auxiliaire
Autoroute - 6.8 L/ 100 km (42 mpg) o Prévention du vol Sentry Key™ o Coussins gonflables frontaux et ndeaux latéraux

JEEP PATRIOT 2008

Modele Jeep Patriot Limited montré Achetez a‘

0 et obtenez
Cote de sécunité 5 étoiles de la NHTSA aux -
essais de collisions frontales et latérales l & '\., ] 000 ’
C d' e: T

il\).”

Ville: 8.9 1/100 km435 mpg)" © Moteur 2,4 L DACT a double VVT de 172 ch e Transmission manuelle 5 vitesses o Freins antiblocage

n. 71 /1 " r
Autoroute:: 7,1 L/100 km (40 mpg) « Systéme électronique d'antidérapage (ESP*) avec assistance au freinage ® Dispositif électronique antiroulis
© Prévention du vol Sentry Key*™ e Coussins gonflables frontaux et rideaux latéraux

OU CHOISISSEZ LE Achetez a " et obt
LE VUS 4X4 LE PLUS ABJREDEBPLE ElﬁlTlFé L(A]l;l;l?f‘x'd iy o l 8 995$ i 008

JEEP COMPASS 2008

Modele Jeep Compass Sport A 2
avec roues d'aluminium monteé Chetez a

: : 0 et obtenez
Cote de sécurité 5 étoiles de 1a NHTSA aux
essais de collisions frontales et latérales &oALITe
Consommation d'essence:

i} Ville: 8,9 1/100 km (32 mpg}* © Moteur 2,4 L DACT a double WT de 172 ch © Transmission manuelie 5 vitesses ® Roues en aluminium de 17 po

Autoroute : 7,1 L/100 km (40 mpg) o Phares antibrouillards  Freins antiblocage  Systéme électronique d'antidérapage (ESP™) avec assistance
au freinage ® Dispositif électronique antiroulis @ Prévention du vol Sentry Key™ e Coussins gonflable
frontaux et ndeaux latéraux

0U CHOISISSEZ LE JEEP COMPASS 4X4 2008 Achetez a ]9 995$ et obtenez l .*..1000°

Dodge Oy CeDEC

e
Joep *

Coop publicitaire des concessionnaires Chuysier ¢

" v
B0 mpreasion A Lo ra0eis § 1 achet @ un wihicuie SCONergenGUE SR (RN DEr E QOurarnement Yok

{ :
HRYSLER Py * DODE
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Les grands principes
de la conduite automobile

Pour prendre la route avec con-
fiance, on doit mettre en pratique
les principes suivants

Regarder haut et loin

Un conducteur devrait etre en
mesure de voir ce qui Se passe envi-
ron 10 secondes en avance sur son
véhicule. Ainsi, a 100 km/h, il pour
ra prévoir les dangers a environ 300
metres s'il est en bonne condition
physique et mentale

Bouger les yeux
régulierement
Un conducteur devrait bouger
les yeux au moins toutes les 10 se
condes. Les rétroviseurs, la signa
lisation routiére, l'instrumentation
du tableau de bord et les angles
morts constituent autant de pre-
textes pour maintenir les yeux en
mouvement

Eviter de fixer un objet
Le conducteur ne doit jamais

arréter sa vision sur un objet fixe
plus d’'une fraction de seconde, car
les consequences pourraient etre
désastreuses pour sa sécurite. A 100
km/h, un véhicule se déplace de 28
metres a la seconde. Imaginez un
conducteur qui fixe son rétroviseur

S’assurer d’étre vu
En plus de bien voir soi-meme,

pendant deux secondes: il aura par-
couru 56 metres sans voir ce qui
se passe devant son véhicule. Diffé- il est essentiel d’étre bien vu par
rents facteurs peuvent amener le les autres usagers de la route. En
conducteur a la fixité: la fatigue, un plus de I'usage des phares, un bon
repas trop copieux, les médica- conducteur signale ses intentions
ments, 1'alcool et les drogues clairement et adéquatement, eévite

de se placer dans I'angle mort d'un
autre vehicule et utilise I'avertis
seur sonore au besoin, afin d’'atti-
rer 'attention des autres usagers
de la route

Se garder une
porte de sortie
Pour se garder une porte de sor

tie en cas d'urgence, un condu
teur a besoin d'abord de toute sa
concentration et de toutes ses fa
cultés. Il doit donc conserver un
intervalle d’au moins deux secon
des entre son véhicule et celui qui
le précade, et ce, dans des condi
tions normales de route et de tem
pérature. Garder un «talonneur»
derriére soi est dangereux; en cas
de freinage d'urgence, la collision
arriére serait imminente. De plus
le conducteur doit s'abstenir de
conserver trop longtemps un vehi
cule dans son angle mort; s'il doit
changer de voie subitement, il pour-

ra s'offrir une porte de sortie sure

au Canada
*Financement sur place

modéles 2008

en magasin

1257, rue Principale, Granby

450 777-5486

Venez rencontrer

I’équipe #

Venez voir les nouveaux

Liquidation d’accessoires

EF 2800 2008

Grizzly 700 2008

YAMAHA

g‘g'

450 469

Survoltage * Déverrouillage * Crevaison
Remorquage * Accident * Transport spécialisé

Francois Morel
Josée St-Pierre
Propriétaires

4000
-4000

1020, route 112, St-Césaire
Téléc.: 450 469-0164

GARAGE

JOHNNY McDERMOTT we

' Preatige

EXPERT CARROSSIER

Estimation pour assurance
Voiture de courtoisie sans frais

450 263-3396

Téléc.: 450 263-7094
mecdermott@citenet.net

AR5V

- Antirouille

NYTRO RTX 2008

LIV

Martin Grégoire, propriétaire

SERVICE ME&:ANIOUE

Vente et pose de pneus

Service de raccompagnement
Maintenant &

8890 Dufferin, Granby

GI

Freins - Injection
Meécanique générale -

Suspension
Mise au point

2 mécaniciens d'expérience

cette ndressa WS servir

450 777-3533



http://www.picotteperformance.com
mailto:mcilermott@citenet.net

Des pneus
SOus pression

..............

{PRINT

/’ SN I@"“xv—"—‘—-

MPS!

e

)

avec une motocyclette neuve
Honda grice aux rabais

instantanés d’achat pré-saison

Obtenez
jusqu’a

Obtenez

Les propriétaires de véhicules
ne le savent peut-étre pas mais
plusieurs ennuis pourraient etre
évités par une simple vérification
mensuelle de la pression des pneus
En fait, méme le pneu le plus étan-
che peut perdre jusqu'a une livre
par mois. Voici quelques indices
que quelque chose cloche coté
pression: la voiture tire d'un cote,
elle louvoie; la voiture vibre a haute
vitesse; on remarque une usure ine-
gale ou rapide des pneus; la direc-
tion assistée semble plus dure

En examinant votre véhicule,
portez une attention spéciale aux
pneus. Sont-ils usés ou fendilles?
Il faudra alors songer a les chan-
ger. Sont-ils usés inégalement? Si
c'est le cas, il y a peut-étre un pro-
bleme au niveau de |I'équilibrage
ou du parallélisme, ou encore les
deux a la fois. Faites vérifier le tout
Vous devez accorder beaucoup
d'importance a vos pneus puisqu'ils
constituent le seul contact de votre
voiture avec la route

| ||

Lebeau

SUPPORT
A VELO

a partir de

Qs ..

attache-remorque

Attache remorque et support

a l'achat d'un

remorque de Q\Aahle

‘ Atrtache

Contrdleurs a freins

VIPER

Personne n'ose
s'en approcher

LS

i
'y 2

Systéme de sécurité et démarreur a distance

EN PLu ~ * Toit ouvant ou de convertible * Rembourrage * Marchepied
b « Boite de camion en fibre de verre ...et beaucoup plus!

1500, rue Sud, Cowansville

JVC MOBILE
Proneer

»
.rbt

4000°

de rabais*

2500°

de rabais*

CB900F

&

§ Obtenez
jusqu’a

2000°

de rabais*

VTX1800
VT1100
VT750

FSC600A

CRUISER

HEURES D’OUVERTURE:
Du lundi au mercredi: 9h a 18h Jeudi et vendredi: 9h a 20h

Samedi: 9h a 14h

800, route 112, Saint-Césaire | 450 469'2733

MOTOSPORT

=
ST-CESAIRE -

HONDA

honda.ca

sy Daniel NN

le Centre de mécanique

le plus complet en région !
Nouveal

Entretien des camions Dodge Sprinter
* Techniciens formes
» Outillage spécialisé
* Service rapide

* Pieces d’origine
disponibles

Les chaleurs de
»  |'été approchent...
" Pensez a faire vérifier =

: ' &
votre climatiseur ! i e

w ‘j

Nouvelles heures
- d’ouverture

Du lundi au
vendredi:
de 6h30a 18h

» ot e P ory e

S SUPERFORMANTS "

450 263-5191

700, route 112, St-Césaire

450 469-2010._
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Chaleur et conduite automobile

Se préparer avant le voyage vérifiez tout particulierement vos sur des revetements chauds), le ni- plus il consomme d’huile) et le cir-
e Préparer son véhicule. En été, pneus (ils s'usent plus rapidement veau d’huile (plus le moteur chauffe, cuit de refroidissement. Pensez a

Voiture la plus

éconergétique
de sa catégorie

- Selon le Guide de consommation de carburant 2008

de Ressources naturelles Canada (RNCan)

*

¢coAUTO

PROGRANML DI PLMIS

S

Vous pourriez étre
admissible a une
remise allant jusqu’a

( ‘&lllél(r;.l' 10005

Fit DX 2008

Prix de location 3 partir de

178% 0°*

par mois/60 mois comptant

O$

dépdt de sécurité financement a l'achat

L’Association des concessionnaires Honda du Québec

Pour obtenir I'adresse d'un concessionnaire prés de chez vous, visitez honda.ca ou composez le 1 888 9-HONDA-9

OUI, ON A FAIT
LE PLEIHE“

Tous les véhicules Honda sont livrés avec un réservoir plein

Hlustree

honda.ca

hangement

faire controler le systeme de cli-

matisation (changement du fluide

frigorigéne, remplacement des fil-
tres et traitement anti-bactéries du
circuit). Equipez votre véhicule de
différents équipements: pare-soleil
et films solaires électrostatiques
pour lunette arriere et fenétres laté-
rales arriere (ils protegent du soleil,
réduisent la luminosité et la tem
pérature a l'intérieur de I'habitacle)
pare-soleil en carton, trés utile pour
le stationnement; glaciere que I'on
branche sur l'allume-cigare pour
garder les boissons fraiches; venti-
lateurs d'appoint

* Préparer son déplacement.

Consultez la météorologie et en cas
de bulletin d'alerte, avancez ou dif-
férez si possible votre voyage. Evitez
de circuler aux heures les plus
chaudes de la journée. Programmez
le voyage en tout début de journée
ou en soirée (évitez cependant le
créneau nocturne de 3h a 6h, le
plus propice a un assoupissement
au volant), car

* la circulation est moins dense sur
les routes;

e s'il y a des bouchons, ils seront
plus supportables qu’en pleine
chaleur;

¢ les aires de repos sont moins
surchargées:

e les arréets sont plus agréables
(ombre)

Pendant le voyage

e Se reposer. Faites une pause
toutes les deux heures, indispen
sable pour vous réhydrater et vous
reposer (augmentez la frequence
des pauses si vous conduisez de
nuit). Au besoin, faites une petite
sieste d'un quart d*heure, vous re
partirez en meilleure forme. Arretez
vous deés I'apparition de signes de
fatigue : picotements dans la nuque
clignotements répétés des paupie-
res, douleurs dans le dos

» Se protéger et se rafraichir.

¢ Evitez dans la mesure du pos
sible de circuler entre 12h et 16h,
période la plus chaude de la journée

» Gardez les ceintures attachées
al'arriere comme a l'avant, méme
si ce n'est pas tresagréable quand
il fait chaud

® Pour éviter tout probléeme de
déshydratation, pensez a emporter
des boissons et de quoi vous rafrai-
chir. Durant le voyage, buvez le plus
possible, méme sans soif, de I'eau
ou des boissons peu sucrées et bien
sur, jamais d'alcool. Assurez-vous
que les bébés, les enfants, les per
sonnes agees sont régulierement
hydratés. Proposez-leur frequem-
ment des boissons, méme en |'ab-
sence de demande de leur part
Assurez-vous qu’ils sont protéges
du soleil dans I'habitacle

* Mangez léger, au besoin en
fractionnant les repas, et de preéfé-
rence des fruits, faciles a trans-
porter en voiture

¢ Rafraichissez-vous en utilisant
des lingettes de poche, des brumisa
teurs d'eau, des linges mouillés

* Pensez également aux ani-

maux domestiques transportes

T e———t—

. —

I




MOTO et VEHICULES RECREATIFS

Les dix commandements du remorquage

1) Ne jamais dépasser la limite de
traction recommandée

2) Inspecter la remorque et ses

pneus avant le départ

3) Assurez-vous de la compatibilité

de l'attelage

4) N'oubliez pas les chaines de

sécurité

5) Répartissez équitablement le
poids

6) Artachez bien tous les objets et

8) Observez le comportement de la
remorque réguliérement

9) Prévoyez des distances de frei-
nage plus longues
prévoyez une vérification

7) Habituez-vous a la conduite pen-
dant plusieurs minutes

10) Reculez avec minutie avec de
I'assistance

»

Pneus pour autos

o

 EVEs e K o A R
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1 Peu importe votre trajet, en ville, sur la grand-route, sous la

~ % = pluie, dans la boue, vous pensez sécurité, d'abord et avant

Sl tout. Pensez alors aux pneus Goodyear. Nous en offrons un
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E DU PNEU
 MEC mant R.S.R. INC. *450

Goonﬁmn

156, route 112,

St-Césaire
2030

L

W‘{,;ED)( TONE

OUVERT LE SAMEDI, UE 8H A 12H

Achetons avtos, camions usagés et accidentés
VENTE DE PIECES USAGEES

VENEZ
RENCONTRER
NOTRE
EQUIPE!

- ~
Mario Beaudin = Fric Nancy | Mario | Martin Picotte
Copropriétaire | Locasse ' Casavant | Daigle = Copropriétaire

232, route 139, Roxton Pond » 450 777-3113

[ www.piecesroxfon.com

Granby Occasion .
a la solution!

Des vehicules presque neufs,
a une fraction du prix!

AUCUN
CREDIT
REFUSE

Retour de location

Vehicules inspectés
-mum * PROBLEME DE CREDIT » Bicavcuwe ches nous |

gLy

@ Beau temps ‘@
pour eCﬂnomlser'
0% de T.P.S. a payer

(on la paie pour vous)
Flnancement rapide en direct
+ service incomparable

En plus, faites une demande de crédit en ligne, en toute sécurité,
dans le confort de votre foyer. Rien de plus simple !

www.granbyoccasion.com

06 BMW 323, 1. équi., toit ouv., gl. élect., presque neuve, 4 p., 12 500 km, 34 995§"
05 RANGER EDGE, king cab, aut., clim., 32 000 km, 14 9958 ou 62 $/sem

05 FOCUS ZX5 SES, t. équi., cuir, aut., 47 000 km, 11 9958 ou 49§/sem.

04 DODGE SX, 2 L, 4 p., 1. équi., aileron, aut., 54 000 km, 8 9958 ou 42§/sem.
04 AVEO 5 LS, aut., CD, vit. élect., 43 000 km, 8495$ ou 39$/sem

04 AVEO 5, 5 vit.,, CD, 77000 km, 6 995§ ou 33$/sem.

04 MONTANA, 7 pass., V6, L. €qui., 89 000 km, 9 995$ ou 47 $/sem

04 CARAVAN, 7 pass., 1. équi., 93 000 km, 10 9958, 528/sem

04 PONTIAC VIBE, 5 vit., clim., 87 000 km, 11 9958 ou 49§/sem.

04 MAZDA 3 GT, 1. équi., toit ouv., 87 000 km, 14 9958 ou 62$/sem’

04 AVEO LS, 5 vit,, 4 p., gr. élect., 68 000 km, 7 9958 ou 33§/sem.

04 FOCUS IX5, 1. équi., 56 000 km, toit ouv., 10 9958 ou 46$/sem.

04 FOCUS ZTW, fam., 5 vit., 1. équi., 73 000 km, 10 9958 ou 46$/sem.

03 FOCUS SVT (170 hp), 6 vit., L. équi., toit ouv., 8 800 km, 11 995 $ ou 57 §/sem.
03 ACCENT GSI, 2 p., aut., toit ouvrant, 58 000 km, 6 9958 ou 33 §/sem

03 ECHO, 5 vit., 4 p., CD, 119 000km, 7 9958 ou 38§/sem!

03 ECHO, 5 vit., clim., 75000km, 8 9955 ou 42§/sem.

03 ACURA RSX PREMIUM, . équi., aut., 95 000 km, 14 9958 ou 71§/sem.

03 CIVIC DXG, 4 p., 5 vit, L. équi., 170 000 km, 7 995S ou 37S§/sem

03 MAZDA PROTEGE, 4 p., aut., clim., 55 000 km, 10-995€, 9 995§ ou 48$/sem
03 ACCENT GS, 2 p., 5 vit., 86 000 km, 5 9958 ou 298/sem.

03 DODGE SX, 2 L, 4 p., 5 vit, aileron, CD, 106 000 km, 6 9958 ou 33S/sem.

03 SUNFIRE, 4 p., aut., gr. élect., 41 000 km, 7 9958 ou 388/sem.

03 CIVIC DX-G, 4 p., 5 vit,, clim., 90 000 km, 10 9958 ou 528/sem.

03 MONTE CARLO SS, t. équi., cuir, «On start», 72 000 km, 14 9958 ou 71§/sem.
03 PONTIAC GRAND AM GT, 54 000 km, aut., 10 9958 ou 52§/sem.

02 SATURN SL1, 5 vit,, 1. équi., 82 000 km, 6 9958 ou 39$/sem.

01 BMW 320i, 5 vit., 1. équi., toit ouv., 148 000 km, 13 995§°

00 TIBURON SE, t. équi., 5 vit,, toit ouv., 117 000 km, 6 9958

98 MYSTIQUE GS, aut., clim., 130 000 km, 39958 * Certaines conditions

96 RANGER, 2x4, 5 vit., 4 cyl,, 158 000 km, 3 495§ s appliquent
96 SUNFIRE, 2 p., 5 vit., 196 000 km, 1 995§" * Taxes en sus
94 GRAND AM, 2 p., 5 vit,, 239 000 km, 2 9958 ** i qualitie

(entre rue Comeau et boul. Bouchard, prés du Zoo)

505 Dufferin, Granby » 450 776-3858
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Concept Automobile
présente la Suzuki SX-4
et sa propriétaire,

M™ Denise Godbout

La bibliotechnicienne Denise Godbout est I’heureuse proprié-
taire d'une Suzuki SX-4 JLX 2007, de couleur blanche. Voici les raisons
pour lesquelles elle apprécie son véhicule:

M™ Godbout, quel usage faites-vous
de votre véhicule?

Je m’en sers pour mes déplace-
ments personnels

Quel est le nombre de passagers
qui prend place dans votre véhicule?

Je suis genéralement seule a
l'utiliser

Utilisez-vous votre voiture comme
premier ou deuxiéme véhicule?
Comme premier vehicule

Avez-vous acheté ou loué ce véhicule?

Je I'ai achete

Pourquoi avez-vous choisi ce modéle?

En premier lieu, parce que j'ap
precie le service de ce concession-
naire et deuxiemement, parce que
c'est un vehicule petit, élégant
qui consomme peu d’essence et
qui possede une tenue de route
extraordinaire

Pourquoi avoir choisi d’acheter votre
véhicule chez ce concessionnaire?

Pour I'accueil qu'on nous reser
ve. |'aime le fait que, meéme si je
suis une femme, je sens qu’'on me
porte interet. Lequipe me fournit

toutes les explications nécessaires

et je sais que je ne dérange pas. On
m'accueille toujours avec le méme
sourire

Qu’est-ce que vous appréciez parti-
culiérement du service a la clientéle?
Léquipe est toujours de bonne
humeur, trés polie, respectueuse et
compeétente. C'est facile de commu
niquer avec les gens et de s'expliquer

Que pensez-vous de la performance
de votre véhicule, de I'espace, du
confort, de la sécurité, etc.?

|'apprécie beaucoup sa per-
formance et son look jeune. Plu-
sieurs personnes m'abordent pour
me dire que mon auto est trés belle
Dans l'ensemble, je la conseille a
tout le monde

Fiche technique W SX-4

Version: JLX

Freins avant/arriére:
disques/tambours

Moteur: 4L de 2 litres 16s
atmosphérique

Transmission: automatique
4 rapports

Puissance (ch & trimin): &
143 ch a 5 800 tr/min

Accélération 0-100 kmlh:
120s

Consommation (100 km):
9,9 litres, ordinaire

“Prix: 159956 a 23 5755

Mercedos Ber ol
nnaire Mercedes B
fournit le voritable taux & intérét
Benz sur spprobation du crédit. pour
annuel de 3.9 % Obligation tots!
ge 1.9 % ne p

A Uachat ot le tays

B Remises en argent a l'achat allant jusqu’a 4000 $;
B Mensualités a partir de 299 $ et taux de location aussi bas que 3,9%* sans aucun paiement pendant les deux premiers mois.

Concept Automobiles 1293, rue Principale, Granby 450 372-2226

Visitez Mercedes-Benz pour une vente de
grandes classes. Les Classe B et E, pour étre exact.

Gréce 2 la force du dollar canadien et a nos offres imbattables, c'est le meilleur moment d’acheter une Mercedes-Benz.

ventes@conceptgranby.com

=N ER

V4

«371013 INNO9G INN SNOS
SdNJLNRId 31” INJN3GN

)

L9



mailto:ventes@conceptgranby.com

A

et sans éclat ?

. Offrez-lui une
cure de rajeunissement !

Saviez-vous qu’il n’est pas

(" x Nos services. -Héylamemac les compagnies ;

toujours nécessaire de repeindre .« petouches/Peinture d'assurance par imagerie électronique |
» Débosselage/Polissage * systéme Audatex

votre auto au complet * Restauration de voitures anciennes * Prix compétitifs -

pour Ia mjeu nir? * Personnel qualifié !

e Service courtois

65, rue de Gatineau 5 E —
450 375'0225 , autorisé pour le

groupe Beaucage
Téléc.: 450 375-0027

de Granby, Kia, ¥
A ceauto@bellnet.ca : e TR S
Mlchol Vlal Gabrielle Benot | WWW.CeNtresthetiqueauto.com : Akf@”(@&iea

Nissan
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chemin Rene

A

2004 Mazda 3 2004 Suzuki Swift+ 2003 Hyundai Accent 2003 Nissan Altima SE 2003 Mazda Protegé
74 000 km, man., « mags » 17 po, 85 300 km, man., clim., ‘ man., 110 000 km, gar. aut., clim., 67 000 km, bal. gar. man., 128 000 km, 1,6 L, extra propre,
bal. gar., clim. bal. gar;, CD 6 mois’5 000 km ; CD, clim., gar. 1 an/25 000 km

13 995§ ou 289 $/mois % Spécial 6 995$ ou 169 $/mois 49958 ou 129$/mois Spécial 6 9958 ou 199 $/mois

=T —— ST - : : y .."':4’ T ' 3
= d“‘—njl e N - Ju ; % 2002 Hyundai Accent GSi, 90 000 km, man.. 4 995§

2000 Mazda Protegé 5, man., 160 000 km, clim., «mags », 7 995§

@) @ ) ' - 2001 Hyundai Santa Fe, 4x4, V6, 135 000 km, aut., 7 995$

2002 Honda Civic DX-G
man., CD, dir. assistée, bal. gar.,
clim., 95 000 km, 4 p., clim.
7995$%

3
LA

1999 Dodge Dakota, V8, aut., 150 000 km, cab. all., 5 995% -

2002 Toyota Camry 2000 Nissan Pathfinder, 4x4, V6, 1 proprio, 152 000 km, 8 9958
aut., 35 000 km, extra propre, CD,
clim., t. équi., comme neuve

12995§

1998 Oldsmobile Silhouette, 4 p., clim., 169 000 km, 3 9958

1998 Honda Civic, man., 153 000 km, 4 9958

POUR UNE TRANSACTION AMICALE ==
DANS UNE AMBIANCE FAMILIALE!

GRATUITE.*
Véhicule éligible. ¥4 Richard i | Sébastien I¥ & Claude Coté

- Tous les véhicules b ——— — Rot':-chaud = Robichaud représentant
L RORICHALID AUTOR "y . = T .

ALY XTI Sl
> P

P Composez le

V\,\ 450 469-4994

\4“ k* _ dés maintenant ou visitez le ‘
Arthur Malouin inc www.malouinassurance.ca g
NS NE N " et réalisez d’'importantes économies :
Assurance ferme sur vos primes d’assurance :
Assurance commerciale :
Services financiers Faites une soumission et 5’
1200, rue Notre-Dame courez la chance de '
St-Césaire gagner 1 000$* en argent.
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PONTIAC V CARBUREZ A LEMOTION

f WAVE
Moteur 4 cyl. de 1,6 L a DACT développant 103 HP « Siége
du conducteur réglable en hauteur » Sacs gonflables
avant avec capteur de présence du passager«Banquette
arneére a dossier divisé 60/40 rabattable » Lecteur CD et
MP3 avec prise audio auxiliaire * Chautfe-moteur

V TORRENT
Systéme de communication et d'assistance OnStar*
* Moteur V6 de 3,4L a ISC développant 185HP « Clima
tisation * Phares antibrouillard « Télédéverroullage  Freins
ABS * Roues en aluminium

TOIT OUVRANT
SANS FRAIS

wwwe LA MEILLEURE PROTECTION AU PAYS

160000 x» + 160 000 «w + 160 000 xu

S ANS AVEC ASSISTANCE

S ANS AVEC TRANSPORT
DI COURTOISIE"

S ANS SUR LE GROUPE
MOTOPROPULST ROUTIERE"
GARANTIE MR‘

-\ Préparation et frais de transport

LA GARANTIE DE 160000 KM DE GM

il

LOUEZ A ACHETEZ A

183°|195°

LOCATION 60 MOLS FINANCEMENT 72 MOIS

$

COMPTIANT

10958 INCLUS

Memes offres disponibles
sur le modele 5 portes

100 KM
100KM

..... R R R R R R REE NN
.

- SARNRARAAN
'EEREREERE REEEEEEESEE B
R

FINANCEMENT
A LACHAT

GE SE

BINTION SECIALE

Systéme de communication et d'assistance OnStar*
* Moteur VVT 4 cyl. 2,41 a DACT développant 164 HP
* Boite automatique 4 vitesses * Climatisation » Freins
ABS « Glaces, portieres et rétroviseurs a réglage électnque

v MONTANA SV6E

LOUEZ A 2 0 %
294 SJ DF FINANCEMENT

AUACHAT JUSOUA
LOCATION &8 MOIS

COMPTANT 29178

60...

de 1150 S INCLUS

i*ttﬁ
ROUTE 00 KM
viLLE® 0 KM

Systéme de communication et d'assistance OnStar*
* Moteur V6 polycarburant de 3,9 L développant 240 HP
« Climatisation * Freins ABS » Glaces avant, glaces de
custode et réetroviseurs chauffants a réglage elecmquo
» Télédéverrouillage

OFFERT SUR MODELES SELECTIONNES®.
VISITEZ VOTRE CONCESSIONNAIRE PONTIAC POUR LES DETAILS.

LOUEZ A s ACHETEZ A s
LOCATION 4 MOIS FINANCEMENT 72 MOIS

COMPTANT 28015 COMPTANT 08

Praparation ot frais de transg

1250 § INCLUS

ACHETEZ A

19699°

Préparation et lraes de transport
de 1300$ INCLUS a la location

279

L DCATION &8 MOIS
COMPTANT 25128

ook ok ok

Sécuritg $ droflex’

ROUTE
VILLE*

85U/ 100KM
IL1L/100KM

OFFRESPONTIAC.CA

PONTIAC
BUICK
GMC

PRIMNE

B CM paie les
M PR premieres
ETUDUANTS mensualités”!

GAGNEZ VOTRE CIEL !

auws 0 (Iel O DONNEZ VOTRE VIEILLE VOITURE

403342V
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Pour e pius amples renseignements. passe chez voire CONCESSIONNEIre. composex le 1 B00 453-7483 ou visitez gm.oa
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Wove 5 pory
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Uiy, S appiquant aux modéles neuts 2008 sunants
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Pour de plus amples rensegnements. DASSEZ Chez voire CoONCRSMONnalre. composes je 1 800 453-7483 ou visiier gm.oe.

MOTO et VEHICULES RECREATIFS

Le Trianon Automobile présente le GMC Yukon 2008
et son propriétaire, M. Francois Beauchesne

M. Frangois Beauchesne a récemment fait I'acquisition d'un GMC confort, de la sécurité, etc.?

Yukon SLT 2008 de couleur noire. Ce travailleur chez Polyform se
dit trés satisfait de son véhicule. Voici pourquoi:

M. Beauchesne, quel usage faites-
vous de votre véhicule?

Il s'agit d'un véhicule de prome-
nade. Je m'en sers pour les balades
et pour aller travailler

Quel est le nombre de passagers
qui prend habituellement place
dans votre véhicule?

Nous sommes quatre a l'utiliser

Utilisez-vous votre voiture comme
premier ou deuxiéme véhicule?
Nous nous en servons comime

premier vehicule
premi 1
Avez-vous acheté ou loué votre
véhicule?

C’est une location

Pourquoi avez-vous choisi ce modéle?

C'est un excellent véhicule. Je
I'ai choisi pour ses capacités de
remorquage, pour son espace de
rangement et pour son comporte-

ment routier.

UNE FOIS SUR LV'EAU

SERQ)
«CE BOLE

Quelles sont les caractéristiques qui
ont influencé votre choix?

Sa capacité de remorquage, son
espace intérieur, sa radio par satel-
lite XM, son lecteur DVD, son ser-
vice On Star, bref tous les détails
qui en font un véhicule de grande
qualité

Pourquoi avoir choisi d'acheter votre
véhicule chez ce concessionnaire?
du ser

Pour la grande qualité

vice offert lors de la

transaction
mais aussi pour I'excellent service

ipres-vent

Qu’est-ce que vous appréciez par-
ticuliérement du service a la clien-
téle offert?

Le service de navette que le con
cessionnaire m'offre lorsque mon
véhicule est au département de
service

Que pensez-vous de la performance
de votre véhicule, de I'espace, du

ohiaw .

4
A

%

| '

] modeles p
a ente CARRE 3 #to

De plus, c’est un polycarburant trés pension indépendante aux quatre

Il offre une bonne performance sécuritaire avec son service OnStar. roues
grace a son moteur V 8 de 5.3 L. Il est aussi confortable avec sa sus-
Fiche technique GMC Yedosn
Version: SLT
I = , ——
Freins avantl/arriére: a disques B e
ABS '

Moteur: V8 5,3 L SACT 16S

Transmission: automatique
4 rapports

Puissance (ch a trimin):
320 ch a 5 200 tr/min

Accélération 0-100 km/h:
10,0 s

Consommation (100 km):
14,7

président diey Triamon Atomoliles.

IL N’Y A PAS DE MOTS POUR
DECRIRE UNE TELLE MANIABILITE.

(. ) Tous les modeéles
v’ |a cote CARR 3 &t

Le bateau de 7 m (23 pi) entierement redéfini, avec un

WAKE 155 14 6898 posr
'ajout d'un nouveau systeme de ballast nov teur propulse
1a seule motomarine entiérement congue pour les sports

E

WWW.sea-doo.com

srdier Produite Récréatifs ir BRP

réatts in de se atfi rety fe m 1 ical tix. o
aract {1 mod Iper ans aucung s de 1a resy el { g7V
X nents diinstruct ! de BR gé d'au mo 1 3 réglementat;
tle locales apphcat spectez les droits des résidents environnants ¢t gardez une distance sécuma v mbarcat o jut

Portes toujours des v p protection appropriés. Incluant une veste de flottaison individuelie (VF : ar tidre p

j¢ motomanines Gardez toujours & l'esprit que lalcool / les drogues ot la conduite ne font pas bon ménage. N/F

LR ERHONER A0

groupe moteur Rotax®4-TEC® en option allant jusqu’a
430 ch et tout ce dont vous avez besoin en matiére
de confort et de commodité
Un étalon, puissant et athlétique, équipé d'un groupe moteur
allant jusqu'a 430 ch, au profil dessiné pour conguérir les flots

CARACTERISTIQUES: Tableau de bord complet » Mat
rétractable pour ski nautique * Chaine stéréo AM/FM compati-
ble avec la radio satellite, incluant lecteur DC, prise

MP3 et 4 haut-parleurs « Compartiment de rangement arriére
double « Glaciére intégrée » Barres de retenue multifonctions
en aluminium « Plate-forme de baignade avec échelle «
Compartiment de rangement verrouillable « Remorque person-
nalisée 3 essieu simple avec freins a disque et pdle d'attelage
pliante incluse « Et plus encore

OPTION: Tour de planche nautique « Toit Bimin

Un bateau pour 1a planche nautique entigrement équipe
prét pour l'action, qui offre suffisamment de puissance et

de commodntés pour faire tout ce que vous voulez

JOVLNOJIUINEN ¥IIHYD - 1531 30 XIOA V1 - 8007 S¥VW £1 1aN3[ - v6Z 3OVd
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Concept Automobile présente la Subaru Legacy 2008
et son propriétaire, M. Guy Huot

M. Guy Huot, rentier, est I'heureux propriétaire d'une Subaru Legacy 2008 dont il est trés fier. Voici

pourquoi:

LEVENEMENT

'ESSAYER
C'EEST LAD

ORER

suUZUKI

LA TOUTE NOUVELLE

SN it v o

Climatiseur / Glaces b commande siecirique / Verrouillage Slechigue semeer vt
des portibres / Rétroviseurs & commande dlectnque [ Télddéverouillege  ~p—=iar= 7008

s LOCATION A PARTIR DF — — — \

205% /’ &

PAR NONTHS
_// ! e - ",

D MISE DE FONDS

GRAND VITARA

Quatre roues motrices / V6 / Glaces & commande
électrique / verrouliliage Slectrique des portidres /
" Rétroviseurs 5 commande électrique /
Teieasyesroulilage / Climatiseur

0 $ LOCATION A PARTIA DF
D MISE DE FONDS AR MONTHS

S X4 muLrisecment 2008

Traction intégrale intelfigente / Glaces 3 commande
électrique / Verrouiliage électrique des portidras /
Rétroviseurs & commande dectrique chawffés /
Régulateur de vitesse électronique / Téédéverroulliage

O‘IISSQIM : ’é‘zg‘ggl

PAR MONTH

Visitez suzuki.ca pour trouver le concessionnaire le plus prés.

| mﬁg "r%m":t’ suzuxi

TRANSPORTEUR
OFFICIEL

GRANBY

E 30A - JEUDI! |13 MARS 2008 - LAVOIX DE L'EST - CAHIER PUBLIREPORTAGE
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2008

144 Denison Est, Granby

AUTOMOBILE vene, iscs ot sovc

A

B I L e

Fiche technique Subare ngécy

Version: 2.5i

Freins avant/arriére: disque
(ABS, EBD)

Moteur: H4 de 2,5 litres 16s
atmosphérique

Transmission: intégrale,
manuelle 5 rapports

Puissance (ch a trimin):
170 ch a 6 000 tr/min

M. Huot, quel usage faites-vous
de votre véhicule?

Je m’en sers comme véhicule
de promenade, pour mes courses
et de petits voyages

Quel est le nombre habituel de pas-
sagers qui prend place dans votre
véhicule?

Nous sommes deux a l'utiliser.

Utilisez-vous votre voiture comme
premier ou deuxiéme véhicule?
Comme premier vehicule

Quel est le modéle de votre véhicule?
C'est une berline Legacy 2.5i
de couleur quartz argenté métallisé

Avez-vous acheté ou loué ce véhicule?
Je I'ai achete

AUTO-AIR
ENR.

» Spécialiste en climatisation
et chauffage
* Réparation et installation
autos et camions

* Récupération de fréon
* Remplissage garanti
* Réusinage de compresseur
« Fabrication de tuyauterie
* Filtreur de cabines

1140-B Roberval Sud, Granby *
450 777-3677 ou

450 577-0135

Accélération 0-100 km/h:
10,2 s

Consommation (100 km):
10,7 litres

Echelle de prix: 26 9955 a
44 995$

Pourquoi avez-vous choisi ce modéle?
Il convenait tres bien a mes
besoins.

Quelles sont les caractéristiques
qui ont influencé votre choix?

Je I'ai choisi pour sa traction
intégrale renommee, sa fiabilité
et son raffinement
Pourquoi avoir choisi d’acheter votre
véhicule chez ce concessionnaire?

Je connais le produit et le con
cessionnaire depuis plus de 23
ans... Et comme on le dit si bien
«Le passé est garant de I'avenir. »

Qu’est-ce que vous appréciez par-
ticuliérement du service a la clien-
téle offert?

Le service y est impeccable. Le
personnel fait preuve de compe-
tence, de disponibilité, d'empresse-
ment et de jovialité

Que pensez-vous de la performance
de votre véhicule, de I'espace, du

confort, de la sécurité, etc.?

J'en, suis a ma sixiéme Subaru
et je suis trés heureux de mon achat
tout comme mes P{()('ht'.\' el mes
amis qui ont fait confiance a la mar
que Subaru. D'allure sobre, cette
voiture s'avere fonctionnelle. Autant
sa finition intérieure qu'extérieure
sont remarquables. Elle obtient les
plus hautes cotes de protection a
I'impact. Son comportement rou-
tier est sécurisant et fort agréable
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MOTOQO et VEHICULES RECREATIFS

Estrie Toyota présente
la Corolla Sport 2009
et son propriétaire,
M. Stéphane Rochette

M. Stéphane Rochette exerce la profession d'épicier. Il est 'heureux
propriétaire d'une Corolla Sport 2009 de couleur bleue. Plusieurs
raisons l'ont incité a faire I'achat de sa Corolla, les voici:

M. Rochette, quel usage faites-vous
de votre voiture?

Je m'en sers comme véhicule de
tourisme

Quel est le nombre de passagers
qui prend place dans votre véhicule?
Nous sommes deux a l'utiliser.

L’utilisez-vous comme premier ou
deuxiéme véhicule?
Comme premier véhicule

L’avez-vous acheté ou loué?
Je I'ai acheté

Pourquoi avoir choisi ce modéle?
J'aime son look sport et, en plus,
c'est une voiture économique

Quelles sont les caractéristiques qui
ont influencé votre choix?
Le coté sport du modele

Pourquoi avoir choisi d’acheter votre
véhicule chez ce concessionnaire?

A cause de I'excellent service
offert par I'équipe et par mon
représentant. Dailleurs, je profite
de lI'occasion pour les remercier
de l'attention qu'ils ont apportée

Fiche technique Corolla Sfod

Version: S

Freins avantlarriére: disques
avant / tambours arriére

Moteur: L4 1,8L DACT
16 soupapes

Transmission: manuelle
5 rapports

Puissance (ch a trimin):
132 a 6 000 tr/min

Accélération 0-100 km/h:
10,2 s ¥

Consommation (100 km):
7,8 litres, ordinaire (2008)

Prix: 18 9308

a mes besoins

Qu’est-ce que vous appréciez par-
ticuliérement du service a la clien-
téle offert?

Le service amical et I'ambiance
familiale contribuent a la qualité
du service. Léquipe se fait aussi un
point d’honneur de tenir les clients
au fait des changements

Que pensez-vous de la performance
de votre véhicule, de I'espace, du

confort, de la sécurité?

Il s'agit du genre d’auto qui me
convient parfaitement. Elle est pra-
tique, offre beaucoup d'espace et
de rangement

Le filtre a pollen (climatisation/habitacle)

Ce dispositif, qui contribue a
votre bien-étre, assure une filtra-
tion des poussiéres, des particules
de gaz d’échappement, et autres
Méme a l'intérieur de votre voiture,
vous n'étes pas a I'abri de la pol-
lution. Trés utile, ce filtre purifie
I'air extérieur qui rentre dans votre

véhicule et préserve votre santé (en
réduisant notamment les risques
d'allergies, les irritations nasales ou
encore les infections)

Au bout d'un certain temps, l'ac-
cumulation des impuretés sature le
filtre et bouche le circuit d'aération.
Avant de le changer, un petit nettoya-

ge a l'aspirateur pourra suffire. On
vous conseille cependant de le chan-
ger une fois par an (ou environ tous
les 15 000 km). Le changement du
filtre étant spécifique a chaque voiture,
consultez votre guide d'utilisation ou
demandez conseil a un profession-
nel pour le changer.

........ rp

Daniel Gagné

Pisces d'auto
Waterloo Inc.

Auto Plu

6165 Foster,
Waterloo
Tél.: 450 539-0966

® Téléc.: 450 539-5310

UNIPR

Lete

ndre Auto 2001 inc.

freins

silencieux
suspension s
injection

Mario et Pierre Letendre, copropriélaires

539, rue Fréchette, Granby 450 378-7464
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Volide du 15 mars ou 1™ mai 2008. 1 coupon por dhient %
e W e e e e -
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SUR PRESENTATION
DE CE COUPON

+ Vidange d'huile

@ fransmission

+ Changement de Prestone
+ Nettoyage d'injecteur
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Votre centre de véhicules certifiés

07 JEEP WRANGLER SAARA, 6 000 k. 26 3858
07 DODGE CALIBER $XT, 26 375 km, 158858
06 CHEVROLET COBALT 88, 413334m. 139868
08 HYUNDAI ACCENT, 40 272 78858
06 HYUNDAI ELANTRA, 45 000 i 899538
08 KIA SPORTAGE, 36 200 i 16 9858
06 TOYOTA COROLLA, 3¢ 167 wr 129858
05 DODGE CARMAN SE, 41 997 i 119858
05 DODGE BAKDTA SLT, 46 456 km 198958
05 FORD ESCAPE LI 40 263 i 159958
05 FORD FOCUS X5, 49 978 km 10 9958
05 NISSAN ATIMA, 57 337 g aTITA 15 9058
05 PONTIAC SUNFIRE, cocp, 25 061 i, 84958
04 ACURA TSX, 51 560 194858
04 BMW 2 SERIES, décap, 57 200km, 338968
04 BMW 3 SERIES 328, 64 247 b 2199858
04 CHEVROLET AVED, 77 849 i 69958
04 CHEVROLET CAVALIER, 74 252 79858
04 DODGE CARMAN SE, 72 000 7770 10 9858
04 DODGE NEDN, 69 349 7 89858

04 LEXUS RX 330, 7264 oI 31 9868

04 MAZDA 3, 75 000 i 117858
04 MAZIA 3, 69 470 i 124858
04 NISSAN SENTRA, & %7 v 80958
04 SUZU SWIFT 75 0% i 71858
04 TOYOTA COROLLA SPORT, 57 4% & 124858
03 DODGE CARMAN SE, &1 761 o7 89958
63 FORD FOCUS IX5, 71 &% i 79958
B3 HONDA ACCORD BX, 3¢ 163 o 134858
63 MAZDA PROTESE LX, 41 820 i 99658

03 MAZDA B3000, 51 208 ‘o7, LIQUIDATION 11 995§

03 NISSAN ALTIMA, 29 69 12 2858
03 TOYOTA ECHO, verline 91 748k 83058
02 ACURA TL TYPE S, 186 000 kn 99858
umm,“:@ 118000k 4253
LIQUIDATION

76858

49958

62858
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chez

@ TOYOTA

ETIOUETTES

=ROUGES gite éne

YARIS 2008 YARIS i

TOYOTA

«hatchback »

1495...  159%L.. 349

o \#‘r"‘x A‘: 5- ‘
! B o If 1% - 818 %
1 MENSUALITE GRATUITE Y & 3 w | ? w‘ 1 MENSUALITE GRATUITE o5 & 7*'“ " A > 1 MENSUALITE GRATUITE
a la location (ou obtenez I'équivalent " - a la location (ou obtenez I'équivalent = e St wrifl < a la location (ou obtenez I'équivalent
de la mensualite gratuite a I'achat) S S ‘“" o de la mensualité gratuite a 'achat) = "‘..:*."-13.‘-' ~3 T de la mensualité gratuite a l'achat)

COROLLA CAMRY TUNDRA

2008 2008 zm
e = 2 roues \

1605... 2895 2998

IModele BRIZEM-AA

T CARTE CARTE
1 MENSUALITE GRATUITE $ 1 MENSUALITE GRATUITE D’k DJF NL ,\ ‘ 1 MENSUALITE GRATUITE D'E T ‘:)WtNE c
a la location (ou obtenez I'équivalent : - a la location (ou obtenez I'équivalent neE 3 00 S /  alalocation (ou obtenez I'équivalent D E 1 .\\q -y
de la mensualité gratuite a I'achat) e = e : - de la mensualité gratuite a I'achat) A de la mensualité gratuite a I'achat) = -
‘ ou Ia nbl: " oule n““
sur la Corolla manuelie seulement ‘.IM“M de Toyo - “.mlﬂl' de T

MATRIX
2009

1 89 /mois**

COROLLA
2009

a partir de 15705$%

D LY Y

‘% -

... ?

Isabelle Dion

Gérald Roy Jocelyn Rancourt

Gaston Synnot
J

Marc Dupont Sonia Jarry Daniel Favrean Michel Benoit

Dir. ventes

J André J Beauregard Carole Favreau

l Pierre Maheu
Oir. véhicule d'occasion ——  Directrices financiéres ———

——— Conseillers en produits - — —————

TOYOTA
@

www.estrie.toyota.ca

La plus grand
450 378-8404 | &.nernGranby - AR S & TOYOTA
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