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Le litre sous
les 90 cents ?
Le prix du baril de pétrole
a plongé de 18 $ depuis
le sommet de la mi-juillet

PAGE3

LE CHIFFRE DU JOUR

+4,5%
La production mondiale
d’aluminium a grimpé de 4,5%
en août, par rapport au même
mois l’an dernier. La Chine
est toujours la locomotive de
l’industrie, accaparant 29% de la
production mondiale.

Source : AFP
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DES IDÉES
QU’ONAIME
Dix dictionnaires
en un logiciel
Druide Informatique
a conçu une version
étonnante de son
Antidote
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MICHELGIRARD
Payante, la télé
québécoise !
Dernier volet d’une
analyse sur l’industrie du
film et de la télé au pays
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La haute direction chambardée
Le président remplacé par un ex-patron de Canadian Tire
MARTIN VALLIÈRES

TORONTO

Changement de garde aux plus
hauts niveaux chez Loblaw, le
plus gros épicier au Canada et
propriétaire des magasins Provi-
go, après plusieurs trimestres de
résultats décevants et de valeur
boursière déprimée.
Le président de Loblaw, John
Lederer, depuis 29 ans dans l’en-

treprise dont six à la présidence,
prend la porte. Son remplaçant,
Mike Foote, 45 ans, était, il y a six
mois à peine, le principal diri-
geant des magasins... Canadian
Tire ! Il avait été embauché en
avril par Loblaw pour diriger sa
division des articles non alimen-
taires, en croissance laborieuse.
Par ailleurs, le président du con-
seil de Loblaw, W. Galen Weston,
actionnaire de contrôle et au
deuxième rang des Canadiens les
plus riches, cède aussi son poste.

Mais son successeur, lui, est
membre de la haute direction de
Loblaw depuis quelques années.
Il s’agit de son fils, Galen G. Wes-
ton, 33 ans, diplômé de maîtrise
en administration (MBA) de
l’Université Columbia, à New
York.
Le fils Weston était déjà vice-
président à la planification straté-
gique au siège social de Loblaw.
Et en tant qu’héritier d’une fortu-
ne de plus de 9 milliards de dol-
lars, Galen G. Weston est bien

établi parmi les figures montantes
de la haute société de Toronto.
N’empêche, ces changements an-
noncés hier par Loblaw à ses
deux plus hauts postes de direc-
tion n’ont guère semblé rassurer
les investisseurs boursiers.
L’action de Loblaw a rechuté de
1 $, ou 2%, à 49,50 $, à la Bourse
de Toronto, ce qui la recale près de
sa valeur la plus basse depuis près
de cinq ans, en décembre 2001.

>Voir LOBLAW en page 4
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Hydro-Québec poursuit
un fabricant de piles
HÉLÈNE BARIL

Hydro-Québec a intenté une pour-
suite pour violation de brevet con-
tre une entreprise chinoise qui fa-
brique et vend des piles au lithium
semblables à celles que la société
d’État tente depuis des années de
commercialiser sans beaucoup de
succès.
China BAK Battery, entreprise
établie en Chine mais inscrite à la
Bourse de croissance américaine
NASDAQ, vient d’être accusée de-
vant les tribunaux par Hydro-Qué-

bec d’avoir pillé sa technologie de
fabrication de la pile au lithium.
China BAK Battery fabrique en
sous-traitance pour la firme améri-
caine A123 Systems des piles re-
chargeables utilisées dans les télé-
phones cellulaires et les
ordinateurs. Elle est aussi un four-
nisseur du fabricant d’outils Black
& Decker et fait des millions de
dollars de profits.
Hydro-Québec, de son côté, n’a
pas encore réussi à s’imposer sur le
marché avec Avestor, la coentrepri-
se entre Hydro et Kerr-McGee qui

fabrique des piles au lithium à
Boucherville. Après avoir connu
toutes sortes de problèmes, Avestor
a célébré cet été la fabrication de sa
20 000e pile, ce qui est très peu
compte tenu du potentiel du mar-
ché des piles rechargeables.
La pile fabriquée par China BAK
et vendue à des clients comme
Black & Decker a été développée
par A123 Systems, une entreprise
établie dans l’état du Massachu-
setts.

>Voir HYDRO en page 4

RECHERCHONS PROJETSD’AFFAIRES
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La flotte la plus moderne en Amérique du Nord.
Et toujours les mêmes bas prix.

TORONTO

DES HORAIRES PENSÉS
POUR LES GENS D’AFFAIRES*

119$ 229$
VANCOUVER

DEUX VOLS SANS ESCALE
PAR JOUR OUVRABLE*

Réservez sur westjet.com ou communiquez avec votre agent de voyages.
Pour tout renseignement, composez le 1 877 956 6982.

Réservez avant le 26 septembre 2006. Voyagez avant le 15 décembre 2006.*

* Réservez avant le 26 septembre 2006 et voyagez avant le 15 décembre 2006. Les tarifs sont offerts pour les vols du mardi, du mercredi et du samedi seulement. L’achat des billets doit se faire au moins trois jours à l’avance. Sièges en nombre limité et pouvant ne pas être disponibles sur tous les vols. Nouvelles réservations seulement. Les taxes additionnelles,
les frais et les suppléments sont en sus, s’il y a lieu. Non remboursable. Offre pouvant être combinée avec d’autres tarifs. Tarifs pour aller simple. Visitez westjet.com pour plus de détails.
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UNEBOMBELIÉEÀ
L’ AFFAIRENORBOURG?
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S&P/TSX
11635,39
-66,32 (-0,57%)

TSXCROISSANCE
2498,39
-39,05 (-1,54%)

DOLLAR
88,60 ¢ US
-0,08 ¢

QUÉBEC 30
1138,84
2,81 (+0,25%)

DOWJONES
11613,19
72,28 (+0,63%)

Compléter la refonte de la distribution,
plus longue et plus coûteuse que prévu.

Rehausser la rentabilité, en baisse au cours
de cinq des six derniers trimestres.

Faire grimper la valeur boursière,
à son plus bas depuis décembre 2001.

Assurer une croissance rentable,
en augmentant sa part dans le marché de
l’alimentation au détail, qui est de 30%.

Préparer les plus grands magasins à l’arrivée
de Wal-Mart dans l’alimentation.

Les défis du président
LOBLAW
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Mark Foote, 45 ans, nouveau président de Loblaw PHOTO RÉMI LEMÉE, LA PRESSE ©
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LA PRESSE AFFAIRES MARCHÉSMONDIAUX

PHOTO ANDREW YATES, AFP ©

L’an dernier, l’homme d’affaires américain Malcolm Glazer a versé 790 millions de livres (1,6 milliard CAN) pour mettre la main sur Manchester United
plc, qui a remporté la première division anglaise au cours de huit des 14 dernières années.

Le soccer marque des points en Bourse
Mais le vent pourrait tourner, préviennent des analystes
BLOOMBERG

Les titres des compagnies européen-
nes propriétaires d’équipes de soc-
cer, qui ont été des traînards pen-
dant la moitié d’une décennie, sont
des gagnants cette année grâce à
une flopée de rachats et de revenus
en hausse tirés de la télévision.
Mais ces actions sont susceptibles
de revenir dans le camp des per-
dants tandis que l’imprévisibilité
du sport rebute les investisseurs.
Les actions de propriétaires de
clubs, tels que Manchester City plc
et Parken Sport & Entertainment,
font partie de celles qui offrent les
meilleures performances sur leurs
marchés respectifs : dans certains
cas, leurs actions ont plus que dou-
blé. « Tout d’un coup, les clubs de
soccer ont la cote », constate Ri-
chard Hunter, chef de la division
des actions des sociétés britanni-
ques chez Hargreaves Lansdown,
firme de courtage de Londres.
« Toutefois, le succès d’un club dé-
pend de sa performance sur le ter-
rain, ce qui signifie que les actions
demeurent hautement spéculatives
et qu’elles s’adressent plutôt aux
supporters à tous crins », ajoute-t-il.
Le European Football Club Index
de Bloomberg, qui regroupe 28
équipes, est en hausse de 13%.

Comparativement, l’indice Dow Jo-
nes Stoxx 600, indice d’actions ré-
gionales, présente une progression
de 8,3% au cours de la même pé-
riode.
De son côté, le titre de Parken,
propriétaire du club danois FC Co-
penhague, a bondi de 171%, se
hissant au sommet de l’indice du
soccer. Cette équipe évolue dans la
Ligue des champions, où se retrou-
vent les clubs de l’élite européenne,
pour la première fois cette année.
L’action de Manchester City of En-
gland a gagné 95% alors que celle
de Roma SpA a fait un bond de
41%.
Les investisseurs des premiers
jours ne sont pas gagnants, toute-
fois, puisque l’indice du soccer a
perdu 27% de sa valeur depuis sa
création en décembre 2000.

L’an dernier, l’homme d’affaires
américain Malcolm Glazer a versé
790 millions de livres (1,6 milliard
CAN) pour mettre la main sur Man-
chester United plc, qui a remporté la
première division anglaise au cours
de huit des 14 dernières années. Les
actions des compagnies propriétai-
res d’équipes de soccer ont aussi ti-
ré avantage de l’augmentation des
revenus tirés de la diffusion des
matches et d’une baisse du salaire
de certains joueurs.
Cette année, on compte neuf offres
d’acquisition, en tout ou en partie,
de clubs de soccer privés ou pu-
blics, selon ce que démontrent des
données de Bloomberg. C’est le
nombre le plus élevé depuis que
l’on a commencé à relever ces don-
nées en 1998. La valeur des rachats
terminés ou à compléter s’élève à
455 millions US.
Cependant, les gains sur le marché
des actions dépendent souvent des
victoires sur le terrain.
Ainsi, le titre de AFC Ajax NA,
seule équipe néerlandaise inscrite à
la Bourse, a chuté de 7,7% le 24
août dernier après que le club eut
été incapable de se qualifier pour
faire partie de la Ligue des cham-
pions. L’action n’a progressé que de
moins de 1% cette année.
Le titre de Sheffield United plc a

bondi de 41% au cours des 12 der-
niers mois. En mai dernier, ce club
du nord de l’Angleterre a accédé à
la grande ligue du pays, la Première
division. Les revenus moyens des
clubs de cette division sont cinq fois
plus importants que ceux de la
deuxième division.
Mais nombre des actions de com-
pagnies propriétaires de clubs de
soccer sont insuffisamment échan-
gées pour attirer l’intérêt des inves-
tisseurs institutionnels. Ainsi, Arse-
nal Holdings, la plus grosse
compagnie de l’indice du soccer
avec une capitalisation boursière
égale à 572,6 millions US, a présen-
té une moyenne quotidienne de
seulement cinq transactions sur ses
actions au cours des six derniers
mois. Ses trois plus importants ac-
tionnaires détiennent 56% des ac-
tions.
Par comparaison, environ 7500 ac-
tions de Parken, la deuxième com-
pagnie de l’indice avec une valeur
de 569,5 millions US, s’échangent
quotidiennement.
En 2004, les dirigeants de West
Bromwich Albion ont converti le
club en société privée lors d’un ra-
chat de 10,1 millions de livres an-
glaises, évoquant « une absence gé-
nérale d’intérêt de la part des
investisseurs ».
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La finance «hallal» prospère
Les non-musulmans s’y intéressent de plus en plus
AGENCE FRANCE-PRESSE

LONDRES — La finance islamique,
conforme à la charia, est en plein
essor dans le monde, grâce à l’af-
flux de pétrodollars au Proche-
Orient et à une demande croissan-
te des investisseurs, musulmans
ou non, affirment des experts.
Ce secteur pèse aujourd’hui en-
tre 300 et 500 milliards de dollars
américains, selon les estimations,
comparativement à moins de 200
milliards US il y a deux ans.
Le nombre d’institutions pro-
prement islamiques — banques
de détail et fonds d’investisse-
ment —se compte par centaines
et de plus en plus d’établisse-
ments occidentaux développent
des services adaptés, comme la
Deutsche Bank, UBS, Citigroup
ou HSBC.
« Cette industrie ne s’est jamais
mieux portée », confirme Rodney
Wilson, directeur d’études sur le
Proche-Orient à l’Université de
Durham.
« Il y a actuellement de gros flux
d’argent vers les institutions fi-
nancières islamiques et les ban-
ques conventionnelles qui offrent
ce type de produits. Évidemment,
cela est lié au prix élevé du pétro-
le et à l’argent qu’en tirent les
pays du Conseil de coopération
du Golfe. »
Les investissements dans la ré-
gion sont en pleine croissance et
de plus en plus de projets font
l’objet d’un financement « hal-
lal », indique-t-il, citant la
construction de la Cité économi-
que du roi saoudien Abdallah, un

projet de 27 milliards US au nord
de Djedda.
L’Asie du Sud-Est enregistre
aussi une forte demande. La ban-
que centrale de Malaisie, la se-
maine dernière, a ainsi autorisé
les produits financiers islamiques
libellés en devises étrangères.
Le capitalisme en accord avec le
Coran a vu le jour en Égypte au
début des années 60, avec des
comptes d’épargne basés sur le
partage des bénéfices et non sur
l’intérêt, l’islam proscrivant la ré-

munération de l’argent.
Mais la finance islamique a pris
véritablement son envol dans les
années 90 avec le développement
de fonds d’investissement et un
éventail d’instruments plus large.
Le sukuk, appelé aussi obliga-
tion islamique, est très prisé ac-
tuellement. Il a une échéance
fixée d’avance et est adossé à un
actif permettant de rémunérer le
placement en contournant le prin-
cipe de l’intérêt.
La Koweit Finance House a par

exemple annoncé le 9 septembre
la première émission d’un sukuk
en Chine, pour y financer la
construction d’une centrale élec-
trique, dont les bénéfices seront
partagés entre les investisseurs.
Selon le cabinet d’avocats Tro-
wers and Hamlins, basé à Londres
et très implanté dans les pays du
Golfe, la valeur des sukuks émis
dans la région a doublé au pre-
mier semestre de 2006 sur un an,
à 4,6 milliards US.
« Il y a eu un énorme afflux de
richesse pétrolière dans les fonds
d’investissement islamiques, qui
cherchent à investir dans des pro-
duits compatibles avec leurs prin-
cipes », explique Neale Downes,
associé du cabinet.
Mais face à la manne de l’or noir,
les institutions occidentales ne
sont pas en reste. L’État régional
allemand de Saxe-Inhalt, qui
avait lancé en 2004 le premier su-
kuk européen, a été imité depuis
par la Banque mondiale et une
compagnie pétrolière du Texas,
East Cameron Partners.
Tous les secteurs de la finance,
même les plus complexes et les
plus opaques, tentent aujourd’hui
de se convertir.
L’Association internationale des
dérivés et des swaps vient de pas-
ser un accord avec le Marché inter-
national de la finance islamique
(IIFM), un important organe de
promotion établi à Bahreïn, pour
définir des normes « hallal ».
Le premier fonds spéculatif isla-
mique, Algo Al-Qayyim Fund, a
aussi été approuvé en février dans
l’île de Jersey.
Le marché immobilier européen,
selon une étude de la London
South Bank University parue l’an
dernier, est pour l’heure le terrain
de jeu préféré des fonds islami-
ques, auxquels la charia interdit
d’investir dans les armes, l’alcool,
le jeu ou la pornographie.

PHOTO GOH SENG CHONG, BLOOMBERG NEWS ©

Une réceptionniste dans les bureaux de Khazanah Nasional Bhd., société
d’État vouée à l’investissement, à Kuala Lumpur, en Malaisie.
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REPÈRES
DOLLAR CANADIEN

88,60¢US
VARIATION -0,08 ¢

0,6985¤
VARIATION -0,0012¤

SOMME REQUISE POUR ACHETER

UNDOLLAR US 1,1287$

UN EURO 1,4314$

AUTRES DEVISES
Australie dollar 0,8495

Chine renminbi 0,1423

Grande-Bretagne livre 2,1288

Hong Kong dollar 0,1449

Inde roupie 0,0246

Japon yen 0,0096

Mexique peso 0,1029

Norvège couronne 0,1726

Nouvelle-Zélande dollar 0,7454

Suède couronne 0,1551

Suisse franc 0,9015

PÉTROLE
(WTI, contrat terme rapproché)

60,47$US
VARIATION -1,20$US

Light Sweet Crude 60,72$US

North Sea Brent 58,70$US

OR (NY Gold)

580,00$US
654,65$CAN

VARIATION +3,20$US

LES BOURSES
DANS LE MONDE

VARIATION
FERMETURE NET EN %

AMÉRIQUEDUNORD/SUD
NASDAQ 2252,89 30,52 1,37
S&P 500 (New York) 1325,18 6,87 0,52
Mexico Bolsa 21841,45 182,43 0,84
Brazil Bovespa Stock 35196,59 -689,09 -1,92

EUROPE/AFRIQUE
DJ Euro Stoxx 50 P 3524,07 43,50 1,25
FTSE 100 (Angleterre) 5866,20 34,40 0,59
CAC 40 (France) 5192,74 76,75 1,50
DAX (Allemagne) 5954,38 80,92 1,38
IBEX 35 (Espagne) 12426,10 185,20 1,51
Milan MIB30 (Italie) 38030,00 394,00 1,05
Amsterdam Exchanges 476,46 6,14 1,31
OMX (Stockholm) 1039,97 13,28 1,29
Swiss Market (Suisse) 8342,37 110,23 1,34

ASIE/PACIFIQUE
NIKKEI 225 (Japon) 15718,67 -155,61 -0,98
Hang Seng (Hong Kong) 17512,96 166,26 0,96
S&P/ASX 200 (Australie) 4998,50 -58,30 -1,15

LA CHINE VEUT
SEPTUPLER SES
EXPORTATIONS
D’AUTOMOBILES
PÉKIN—LaChine souhaiteexporter
pour70milliardsdedollarsaméricains
devéhiculesetdepiècesdétachéesen
2010, comparativement à 10,9 mil-
liardsUS l’année dernière, peut-on lire
sur le site spécialiséChinaAutoNews
quiciteunresponsableduministèredu
Commerce.

L’an dernier, les exportations ont
connu une progression de 34% en
glissement annuel, mais n’ont pas at-
teint 1% du volume mondial, signale
la même source.

Au cours des six premiers mois de
2006, la Chine a exporté 34 500
berlines, soit davantage que toute
l’année dernière.Désormais, laChine
exporte vers 207 pays et régions.

De son côté, l’agence Chine
Nouvelle a indiqué hier que la Chine
détrônerait cette année l’Allemagne
de la place de troisième fabricant
mondial de voitures et camionnettes,
et cite à ce propos une étude du
cabinet allemand Polk Marketing
Systems, d’Essen.

Elle devrait produire 5,9 millions
de véhicules légers, et l’Allemagne
5,38 millions, derrière les États-Unis
(11 millions) et le Japon (10,63
millions), selon cette étude.
— Agence France-Presse

Un visiteur admire une voiture
fabriquée par la compagnie
Shanghai Automotive Industrial
Corp (SAIC).
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Une bombe liée à l’affaire Norbourg?
DENIS ARCAND

Une bombe a explosé devant la
maison d’un membre du comité
de discipline de la Chambre de
sécurité financière, Yvon For-
tin, à Saint-Hilaire, durant la
nuit de mardi à hier.

L’engin, apparemment de fai-
ble puissance, a explosé pen-
dant que les artificiers de la Su-
reté du Québec tentaient de le
neutraliser à distance, a dit
Chantal Mackels, une porte pa-
role de la SQ. Une centaine de
voisins avaient été évacués des
bâtiments adjacents par la poli-
ce, l’explosion n’a blessé per-
sonne et a causé des dommages
mineurs.
Le réseau TVA rapportait hier
avoir reçu un appel anonyme
durant la soirée de mardi, affir-
mant qu’une « surprise » avait
été déposée devant une résiden-
ce de la rue Pineault, à Mont-
Saint-Hilaire. TVA ajoutait que
« la personne y résidant est re-
liée à l’affaire Norbourg ».
M. Fortin, planificateur finan-
cier et courtier en assurance de
61 ans, a déclaré hier à La Presse
Affaires qu’il fait partie depuis
une dizaine d’années du comité
de discipline de son ordre pro-
fessionnel, la Chambre de sécu-
rité financière.
À ce titre, il fait partie du co-
mité de trois personnes qui de-
vaient entendre, mardi matin,
une plainte disciplinaire de la
Chambre contre Vincent La-
croix.
L’audience de M. Lacroix n’a
pas eu lieu, ayant été annulée et

été reportée à une date ultérieu-
re.
M. Fortin n’a hasardé aucun
lien entre son rôle au comité
disciplinaire et la bombe : « Je
n’ai jamais encore rencontré M.

Lacroix, toutes les audiences
prévues ont reportées. Par ail-
leurs, quand il y a une plainte
disciplinaire, les membres du
panel mandatées pour entendre
la cause n’ont rien à voir avec

l’enquête, qui relève du syndic.
Avant les audiences, nous tra-
vaillons sur du papier et nous,
en ce qui concerne le panel,
avons à peine touché le dos-
sier. »

« Par ailleurs, je ne connais
personne qui pourrait me vou-
loir du mal et je ne comprends
pas pourquoi quelqu’un aurait
voulu me faire cela », a dit M.
Fortin, un planificateur finan-
cier indépendant âgé de 61 ans.
La maison de M. Fortin, au 380,
rue Pineault, abrite aussi son ca-
binet d’assureur et de planifica-
teur financier, qui existe sous la
raison d’affaires L’Optimum.
M. Fortin est aussi un des fon-
dateurs d’un regroupement de
conseillers en services financiers
québécois fondé dans la foulée
du scandale Norbourg.
L’avocat de M. Lacroix, Gilles
B. Thibault, a indiqué que ni lui
ni son client ne connaissait mê-
me le nom de M. Fortin avant
les événements d’hier. « J’ai
parlé à mon client et il ne con-
naît pas M. Fortin. Il y a mille
spéculations qui pourraient ex-
pliquer cela. Tout ce que je peux
dire, personnellement, c’est que
je sympathise avec lui », a dit
l’avocat, qui a rappelé qu’une
bombe artisanale composée de
132 bâtons de dynamite avait
été trouvée chez lui en 1997 à
l’époque où il représentait un
motard lié accusé d’être lié au
crime organisé.
M. Fortin est inscrit en bonne
et due forme au répertoire pro-
fessionnel de l’Autorité des
marchés financiers, en assurance
collective de personnes, en pla-
nification financière et en cour-
tage, a dit hier le porte-parole
Philippe Roy.
Les enquêteurs de la police régio-
nale de Richelieu Saint-Laurent
n’ont pas rappelé La Presse Affaires.

PHOTOMARTIN TREMBLAY, LA PRESSE ©

Yves Fortin, membre du comité de discipline de la Chambre de sécurité financière, devait entendre mardi matin
une plainte déposée contre Vincent Lacroix.
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Le pétrole glisse sous les 60$US
Une chute de 23% en deux mois

Axcan renonce
à un médicament

LA PRESSE AFFAIRES
ET AGENCE FRANCE-PRESSE

Les cours du pétrole sont tombés à
leurs niveaux les plus bas depuis
six mois hier, passant même briève-
ment sous la barre des 60 $US le
baril à New York, soit une chute de
plus de 18 $US depuis leurs som-
mets de la mi-juillet.
Aussi, les automobilistes vont pro-
fiter d’un autre répit, alors que le
prix de l’essence pourrait passer
sous le seuil des 90 cents le litre
dans la région montréalaise pro-
chainement, selon des experts.
Carol Montreuil, de l’Institut cana-
dien des produits pétroliers, a expli-
qué hier à La Presse Affaires que le
prix de l’essence est généralement à
la baisse en septembre, alors que la
période des vacances est finie et que
celle des ouragans tire à sa fin.
Il s’attend à voir le prix à la pompe
passer sous les 90 cents le litre à
Montréal, ce qu’on n’a pas vu de fa-
çon durable depuis le mois de mai.

Le prix du gallon d’essence (3,8 li-
tres) sur Nymex était d’ailleurs en
baisse de 3,78 cents US hier, à
1,466 $US, ce qui laisse présager
une nouvelle baisse des prix à la
pompe.
Sur le New York Mercantile Ex-
change (Nymex), le baril de brut
light sweet crude pour livraison en oc-
tobre (dernier jour d’échanges pour
ce contrat) a perdu 1,20 $US, clôtu-
rant à 60,46 $US.
Il est tombé jusqu’à 59,80 $US en
séance, son plus bas niveau depuis
le 21 mars dernier, et un recul de
22,7% depuis son record historique
de la mi-juillet à 78,40 $US le baril.
Sur le contrat de novembre, désor-
mais contrat de référence du mar-
ché, le baril de brut a terminé à
60,74 $US, soit une baisse de
1,43 $US.
Les cours sont tirés à la baisse de-
puis plusieurs semaines par les
craintes de ralentissement de la
croissance économique mondiale, et
donc de la demande de pétrole,

alors que les réserves américaines
sont à des niveaux très élevés aux
États-Unis.
La tendance baissière a été accen-
tuée hier avec la publication par le
département américain de l’Énergie
(DoE) des réserves hebdomadaires
américaines, qui ont fait état d’une
augmentation deux fois plus forte
que prévu des stocks de produits
distillés (diesel et fioul de chauffa-
ge), capitaux pour l’hiver à venir.
Ces stocks sont bien au-dessus de
leur niveau habituel et en hausse de
11,1% sur un an.
« Cette hausse des réserves de pro-
duits distillés nous amène à un
point où le marché est extrêmement
bien approvisionné. Il ne peut donc
plus y avoir de craintes quant à l’of-
fre de pétrole », a commenté John
Kilduff, analyste à la maison de
courtage Fimat.
Les courtiers s’inquiètent aussi du
ralentissement de la croissance éco-
nomique mondiale qui pourrait pe-
ser sur la demande de pétrole.

PRESSE CANADIENNE

La société pharmaceutique Axcan
Pharma, de Mont-Saint-Hilaire, a
annoncé hier qu’elle abandonnait le
développement d’un médicament
destiné à traiter la dyspepsie fonc-
tionnelle, en raison de résultats dé-
cevants.
Dans un communiqué diffusé en
fin de journée, Axcan Pharma a fait
savoir que son étude clinique nord-
américaine de phase III sur son mé-
dicament Itropide n’a pas atteint les
objectifs recherchés.
La dyspepsie fonctionnelle se ma-
nifeste habituellement par une di-
gestion difficile — caractérisée par
une remontée d’acide dans la gorge,
des ballonnements, des nausées,
une sensation de plénitude et des
douleurs dans la partie supérieure
de l’abdomen — après un repas pris
dans des conditions normales.
C’est la deuxième fois qu’une étu-

de clinique de phase III — la der-
nière étape avant que le médica-
ment ne soit soumis à l’approbation
des autorités gouvernementales
avant sa mise en marché — jette des
doutes sérieux sur l’efficacité de
l’Itopride. En février, Axcan Pharma
avait annoncé que les résultats de
l’étude clinique internationale de
phase III avaient eux aussi été déce-
vants.
L’entreprise avait alors indiqué
qu’elle pourrait poursuivre le déve-
loppement de l’Itopride pour le trai-
tement de la gastropathie diabéti-
que, mais cette possibilité a
maintenant été elle aussi abandon-
née.
Hier, le titre d’Axcan a perdu 7
cents à la Bourse de Toronto,
pour terminer la journée à
14,90 $.
Les résultats de l’étude nord-
américaine ont été publiés après
la fermeture des marchés.
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Bombardier dévoile de nouveaux produits Changements chez
Sun Media et CanoëPRESSE CANADIENNE

MOSCOU — Bombardier Aéronauti-
que a présenté hier en Russie son
premier biréacteur d’affaires Chal-
lenger 850 dans le cadre d’un salon
international de l’aviation d’affaires.
« La version affaires et la version
navette d’entreprise de l’appareil
Challenger 850 suscitent toutes
deux un solide intérêt sur le marché
mondial, notamment en Russie, où

se manifeste une forte demande
soutenue pour l’avion d’affaires », a
déclaré par voie de communiqué
Jahid Fazal-Karim, vice-président
principal, ventes d’avions neufs,
Bombardier avions d’affaires.
Il s’agit aussi de la première fini-
tion d’un appareil Challenger 850
par Lufthansa Technik, de Ham-
bourg, en Allemagne. L’entreprise
fournit des aménagements inté-
rieurs d’affaires. En novembre 2005,

les deux partenaires avaient conclu
une entente prévoyant la livraison
de créneaux de finition pour 17 bi-
réacteurs d’affaires Challenger 850.
Par ailleurs, Bombardier Transport
a dévoilé hier à la foire commerciale
ferroviaire InnoTrans sa première
locomotive diesel-électrique de sa
gamme Traxx. De même, elle a lan-
cé le même jour à Berlin un nou-
veau système de prévision de l’en-
tretien pour le matériel ferroviaire.

PRESSE CANADIENNE
ET LA PRESSE AFFAIRES

TORONTO — Le rédacteur en chef
du quotidien Toronto Sun a remis sa
démission, hier. Jim Jennings, 57
ans, « a fait son choix, que nous
respectons », a souligné en entre-
vue l’éditeur Kin-Man Lee, et ce
départ « n’a rien à voir avec des
compressions de coûts ou un exer-
cice de restructuration ».
Gord Walsh, adjoint de M. Jen-
nings, dirigera la rédaction du quo-
tidien torontois, propriété de Que-
becor, d’ici à ce qu’un nouveau
rédacteur en chef soit désigné.
Le Toronto Sun a des difficultés,
dans un marché comptant trois au-
tres quotidiens, soit le Toronto Star,
le Globe and Mail et le National Post,
ainsi que des journaux gratuits dis-
tribués cinq fois la semaine dont 24
Hours, lui aussi un élément de la
division Sun Media de Quebecor.
En juin, Sun Media a aboli 120
postes au Canada dont 30 au Toron-
to Sun, en parallèle avec un inves-
tissement conçu pour « améliorer le
contenu des journaux, adopter de
nouvelles technologies et alléger
les coûts de cueillette d’informa-
tions ».
Au trimestre clos le 30 juin, Sun
Media a vu les ventes publicitaires
de ses journaux croître de 1,3 % en
écart annuel, grâce notamment aux
gratuits, tandis que leur tirage ven-
du déclinait de 3,9 %. Au total des
gratuits de Toronto, Montréal et
Vancouver — lesquels ne vivent
que de publicité — les ventes ont
bondi 73,8 %.

Du côté d’Internet, la division Ca-
noë de Sun Media voit progresser
ses revenus de 28 % et son bénéfi-
ce d’exploitation croître d’environ
la moitié à 3,3 millions.
La direction de Canoë d’ailleurs
annoncé hier la création de deux
nouveaux postes pour élargir son
équipe de direction.
Stephen Evans devient vice-prési-
dent éditeur — produits émergents,
tandis que Stéphane Bossé est
nommé directeur des alliances stra-
tégiques.
« Nous sommes en période d’em-
bauche massive — on a embauché
une centaine de personnes depuis
un an— alors ça prend du monde
pour les gérer », a expliqué Bruno
Leclaire, président et chef de la di-
rection de Canoë, à La Presse Affaires.
M. Evans a travaillé neuf ans chez
le concurrent de Canoë, MSN Cana-
da, à titre de directeur des services
d’information et des plateformes
marchandes. M. Bossé compte
quant à lui une douzaine d’années
d’expérience en vente média sur In-
ternet. Il a travaillé chez Sympatico
comme directeur des comptes et di-
recteur des alliances stratégiques,
ainsi que pour Communications
Voir, Radio-Canada, le journal Les
Affaires et plusieurs autres publica-
tions québécoises.
Canoë est le portail Internet de
l’empire Quebecor et regroupe plu-
sieurs sites Internet dont La Toile
du Québec, LCN, Webfin ARGENT,
Jobboom et le Réseau contact.
L’action de Quebecor a pris 21
cents hier, à 27,31 $, à la Bourse de
Toronto.
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La haute direction chambardée
LOBLAW
suite de la page 1

D’ailleurs, symbole du ras-le-bol
envers les accrocs de Loblaw depuis
deux ans avec la refonte de sa distri-
bution, et sa rentabilité très enta-
chée, la valeur boursière du géant
de l’alimentation a reculé de 29%
depuis un an.
Cette année seulement, les actions
de Loblaw sont en recul de 12,5%.
Hier, en annonçant le départ de ses
deux plus hauts dirigeants, Loblaw
soutenait qu’il s’agissait d’une
« succession de leadership » en pré-
paration depuis un certain temps.
Mais selon des observateurs exter-
nes, la « démission » soudaine du
président John Lederer, au terme de
trois décennies à gravir les échelons,
laisse penser à un coup de ballon-
sacrifice.
« Tout indique qu’il a été désigné
pour assumer le blâme des problè-
mes chez Loblaw », selon Jim Hall,
gestionnaire d’une portefeuille de 3
milliards chez Mawer Investment,

de Calgary, qui comprend plusieurs
milliers d’actions du détaillant.
D’ailleurs, à la fin de juillet der-
nier, en commentant des résultats
trimestriels encore en baisse, John
Lederer avait encore admis au re-
tard et au coût plus élevé que prévu
de la réforme majeure de la distri-
bution chez Loblaw.
Mais il avait aussi affirmé la « po-
sition de leadership » du détaillant
afin d’être en mesure d’affronter
« tout ce que le marché concurren-
tiel nous fera subir ».
Quant au nouveau président de
Loblaw, Mark Foote, il a été em-
bauché en avril pour ses compéten-
ces en marchandises générales.
L’essor de ce secteur chez Loblaw
est considéré prioritaire parmi les
efforts pour concurrencer l’expan-
sion de Wal-Mart dans l’alimenta-
tion.
Malgré tout, Mark Foote accède
soudainement à la présidence
d’un détaillant un peu terni,
bien qu’il détienne une impor-
tante part de 30 % du marché ca-

nadien de l’alimentation.
« La stagnation sinon la baisse des
ventes alimentaires de Loblaw,
dans un marché de prix très concur-
rentiels, est sans doute son plus
gros défi d’affaires à ce moment-
ci », a indiqué l’analyste Perry Caic-
co, spécialiste du commerce de dé-
tail chez Marchés mondiaux CIBC,
dans un récent avis à ses clients.
Mais selon son vis-à-vis chez la
firme Credit Suisse, l’analyste
Winston Lee, les maux de gestion
de Loblaw seraient en voie d’être
résolus.
Le détaillant devrait ainsi retrou-
ver un bon élan face à ses concur-
rents les plus directs en alimenta-
tion tels que Sobeys/IGA et Metro/
A&P/Dominion, mais aussi des
concurrents à escompte comme
Wal-Mart et Costco.
« Loblaw demeure le mieux placé
pour surmonter ses défis parmi les
trois grands de l’alimentation », in-
diquait Winston Lee dans un récent
avis aux clients investisseurs de
Credit Suisse.
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Hydro poursuit un fabricant de piles
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801 AVIS LÉGAUX

CA NA DA
PROVINCE DE QUÉBEC
C O U R S U P É R I E U R E
DISTRICT DE MONTRÉAL (Chambre civile)

NO : 500-17-032003-066
CAISSE POPULAIRE DESJARDINS DU
NORD DE LAVAL
Demanderesse
c.
VIOLA KENNEY, de résidence inconnue
Défenderesse

PAR ORDRE DUTRIBUNAL :

La demanderesse avise la défenderesse qu'elle
a déposé au greffe de la Cour supérieure du
district de Montréal, une Requête introductive
d'instance en délaissement forcé et en prise en
paiement (Art. 2765 et 2778 C.c.Q. et 796 ss
C.p.c.). Une copie de cette requête, de l'avis à
la défenderesse et de la dénonciation des
pièces communiquées P-1 à P-8 a été laissée
à l'intention de la défenderesse au greffe du tri-
bunal, au Palais de justice de Montréal, situé au
1 rue Notre-Dame Est, à Montréal, province de
Québec, H2Y 1B6, salle 1.120.

La défenderesse est requise de produire une
comparution écrite, dans un délai de trente (30)
jours de cette publication dans les journaux,
personnellement ou par l'entremise de ses
procureurs, au greffe du tribunal, au Palais de
justice de Montréal.

La demanderesses avise la défenderesse que
faute par elle de déposer sa comparution
écrite au greffe du tribunal dans ce délai, la
demanderesse pourra procéder à obtenir contre
elle un jugement par défaut conforme aux
conclusions contenues à la requête introductive
d'instance.

Si la défenderesse comparait, la requête intro-
ductive d'instance sera présentée devant le tri-
bunal le 17 novembre 2006 à 9h00 en salle 2.16
du Palais de Justice de Montréal et le tribunal
pourra à cette date exercer les pouvoirs néces-
saires en vue d'assurer le bon déroulement de
l'instance ou procéder à l'audition de la cause,
à moins que la défenderesse n'ait convenu par
écrit avec la demanderesse ou son avocat d'un
calendrier à respecter en vue d'assurer le bon
déroulement de l'instance, lequel devra être
déposé au greffe. Si la défenderesse qui a pro-
duit une comparution écrite, désire contester,
elle doit se présenter au Palais de justice de
Montréal à cette date.

VEUILLEZ AGIR EN CONSÉQUENCE.

MONTRÉAL, le 14 septembre 2006.

Elise Morin, Greffier adjoint.

Richard Provencher, avocat
RICHARD PROVENCHER AVOCAT INC.
Procureur de la partie demanderesse
615 Montée Masson, Mascouche (Québec) J7K 3G1
(450) 966-1050 Fax (450) 966-0056

850 AVIS DE DISSOLUTION
CHANGEMENTDE NOM

AVIS DE CLÔTURE D’INVENTAIRE
AVIS est par les présentes donné que, suite au
décès deGUY BLAIS survenu le 18 avril 2006, en
son vivant domicilié au 3970, rue Emery app 2,
Montréal-Nord (Québec) H1H 2N1, un inventaire
des biens du défunt a été fait par la liquidatrice suc-
cessorale, le 7 septembre 2006 devant France
Blais.Cet inventaire peut être consulté par les inté-
ressés suite à une demande adressée au 112
Gibeault, Montréal (Québec) H1A4H2.Par : France
Blais pour la liquidatrice, le 20 septembre 2006.

PRENEZ AVIS que Barbara Cree, en sa
qualité de mère, dont l’adresse du domicile
est le 52 place du Soelil, Verdun, présentera
au Directeur de l’état civil une demande
pour changer le nom de
JUSTIN RENÉTISSEUR en celui de
JUSTIN RENÉ CREE-TISSEUR
Verdun, le 14 septembre 2006!

PRENEZAVIS que la compagnie POLY-
SERVICES PLANIFICATION FINAN-
CIÈRE CEG INC., ayant son siège social
au 4150, rue Ste-Catherine ouest, bureau
490, Westmount, Québec, H3Z 2W8
demandera au Registraire des entreprises
se dissoudre.

HYDRO
suite de la page 1

La poursuite déposée par Hydro
devant un tribunal de Dallas affir-
me que China BAK Battery, A123
Systems et Black & Decker utili-
sent sa technologie de façon illé-
gale et réclame des dommages et
intérêts pour un montant qui n’est
pas précisé.
La poursuite a été déposée con-
jointement par Hydro-Québec et
par l’Université du Texas qui a
développé la technologie acquise
par Hydro en 1997.
Les deux partenaires ont décidé
de s’adresser aux tribunaux après
avoir envoyé une mise en demeu-
re aux trois entreprises en 2005. À
la suite de cette mise en demeure,

A123 Systems a répliqué par une
poursuite alléguant la nullité du
brevet appartenant à l’Université
du Texas et dont les droits de
commercialisation exclusifs ont
été acquis par Hydro-Québec.
Hier, Kate Aldinger, porte-paro-
le de A123 Systems, a soutenu
que la poursuite déposée par Hy-
dro-Québec et l’Université du
Texas n’était pas fondée et que
l’entreprise avait l’intention de
défendre vigoureusement sa posi-
tion.
C’est la deuxième fois qu’Hydro
s’adresse aux tribunaux pour dé-
fendre sa technologie. Une pre-
mière poursuite a été intentée en
2001 contre NTT, le géant japo-
nais des télécommunications qui
avait fait breveter au Japon une

pile semblable à celle développée
quelques années auparavant par
l’Université du Texas. Un cher-
cheur japonais travaillant pour
NTT avait fait un stage au labora-
toire du concepteur de la pile,
John Goodenough, à l’Université
du Texas, et se serait approprié sa
technologie, allèguent Hydro et
l’Université du Texas dans cette
poursuite.
Les piles au lithium utilisées
surtout dans le matériel de télé-
communications et les ordina-
teurs, peuvent aussi servir à pro-
pulser les voitures électriques.
Hydro-Québec ne profitera toute-
fois pas de marché puisqu’elle a
déjà fait connaître son intention
de se départir de sa participation
dans Avestor.

M. Geoffrion est spécialisé dans la consultation en rémunération des
cadres supérieurs, domaine où il aide les entreprises de grande et
moyenne envergure à établir des programmes de rémunération des
cadres supérieurs et à concevoir des programmes d’intéressement à
court et à long terme. En plus de l’expérience acquise antérieurement

au service de Towers Perrin et d’une autre société, M. Geoffrion livre dans l’exercice de ses
fonctions le fruit de plus de vingt ans d’expérience à titre de conseiller comptable, fiscal et en
placements. M. Geoffrion est comptable agréé et porte le titre de Fellow Administrateur Agréé. Il
oeuvre également dans la collectivité à titre bénévole pour de nombreux organismes caritatifs et
divers organismes professionnels.

Pierre Geoffrion
se joint à Towers Perrin en qualité de conseiller
principal et membre du groupe de consultation
en rémunération des cadres supérieurs du
bureau de Montréal

www.towersperr in .com

Towers Perrin est une société internationale offrant des services professionnels qui aident les organisations, partout dans le monde, à
optimiser le rendement grâce à une gestion efficace des ressources humaines, des risques et des finances. Nous apportons des solutions
innovatrices aux enjeux qui touchent nos clients, sous diverses formes : consultation en ressources humaines; consultation en actuariat et
en gestion auprès de l’industrie des services financiers; ainsi que services d’intermédiaire en réassurance.

Calgary (403) 261-1400 Montréal (514) 982-9411 Toronto (416) 960-2700 Vancouver (604) 691-1000
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2 8 3 9 7 6 1 5 4
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Placez un chiffre de 1 à 9 dans chaque case vide.
Chaque ligne, chaque colonne et chaque boîte 3x3
délimitée par un trait plus épais doivent contenir tous
les chiffres de 1 à 9. Chaque chiffre apparaît donc
une seule fois dans une ligne, dans une colonne et
dans une boîte 3x3.

Solution du dernier sudoku

Niveau de difficulté : MOYEN

Ce jeu est
une réalisation
de Ludipresse.
Pour plus
d'informations,
rendez-vous
sur le site www.
les-mordus.com
ou écrivez-nous à
info@les-mordus.
com

Par Fabien Savary

YVONNE M’A DONNÉ LES
DERNIERS RÉSULTATS.

COMMENT SE REMET-ELLE
DE SON OPÉRATION AVEC
SES SEXTUPLÉS ET SA MAISON
QUI A PASSÉ AU FEU ?

LE SUJET
NE S’EST PAS
PRÉSENTÉ.

ÀBIENY PENSER…
«Qui a appris à obéir saura comment commander »

— Solon, politicien athénien

POUR NOUS JO INDRE La Presse Affaires, 7, rue Saint-Jacques, Montréal (Québec) H2Y 1K9
lpa@lapresseaffaires.com

DILBERT SUDOKU
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LA PRESSE AFFAIRES

Selon l’institut C.D. Howe

THE GLOBE AND MAIL

Le régime fiscal des entreprises
en vigueur au Canada le classe
parmi les 10 moins concurren-
tiels dans le monde, indique le
C.D. Howe Institute dans un
nouveau rapport qui classe 81
pays selon la santé de leur cli-
mat d’investissement.
« Le Canada est l’un des méchants
en ce qui concerne le fardeau fis-
cal », soutient l’auteur du rapport,
Jack Mintz, fiscaliste du Rotman
School of Management de l’Uni-
versité de Toronto.
Son rapport indique que le Ca-

nada présente le huitième taux
d’imposition en importance sur
les investissements (qui assurent
la vitalité de la croissance écono-
mique) parmi 81 pays industriali-
sés et en développement.
C’est une statistique particulière-
ment sombre pour le Canada, un
pays qui a vu sa part mondiale
d’investissements étrangers di-
rects chuter au cours des dernières
années et qui a du mal à s’adapter
à la plus grande concurrence des
nations asiatiques.
L’étude du C.D. Howe presse Ot-
tawa et les provinces d’alléger les
impôts sur les investissements, les

épargnes et les bénéfices dans
leurs budgets de 2007.
« La cadence de la réforme fisca-
le a été trop lente au fil des ans et
beaucoup moins soutenue que
celle de pays comme l’Australie,
la Finlande, l’Irlande et les Pays-
Bas », souligne le professeur
Mintz.
« Les gouvernements fédéral et
provinciaux ne se soucient pas
suffisamment de réforme fiscale
au Canada bien que la restructu-
ration économique soit en train de
modifier fondamentalement le
commerce mondial », ajoute-t-il.
L’organisme avertit que le Cana-

da aura un besoin encore plus
criant d’investissements de capi-
taux dans les années à venir et
qu’il sera soumis à de fortes pres-
sions pour présenter une formida-
ble croissance économique parce
que le vieillissement de la popu-
lation exposera vraisemblable-
ment le pays à davantage de pé-
nurie de main-d’oeuvre.
Seuls sept pays ont des taux
d’imposition réels des investisse-
ments de capitaux plus élevés que
le Canada, selon le rapport, le
« champion » étant le Congo, avec
56 %, suivi de la Chine commu-
niste à 46,9 %.

Le taux d’imposition réel du ca-
pital est de 36,6 % au Canada,
donnée obtenue lorsqu’on tient
compte de tous les paramètres, y
compris l’impôt sur le revenu des
sociétés et d’autres charges sur le
capital, dont les taxes de vente.
Mais le Canada n’est pas le seul
membre du Groupe des sept à fi-
gurer parmi les 10 régimes fiscaux
les moins concurrentiels. L’Alle-
magne et les États-Unis sont aussi
du nombre. « Bien sûr, la crois-
sance économique ne tient pas
uniquement aux taux d’imposi-
tion des investissements de capi-
tal, souligne le rapport. Mais un
lourd fardeau fiscal sur le capital
fournit une raison de moins pour
investir au Canada. »
« Le taux d’imposition réel du
Canada est de plus de six points
de pourcentage supérieur au taux
moyen réel de tous les 81 pays »,
précise le rapport.
Parmi les pays dont les taux
réels d’imposition du capital sont
bas, on compte Hong Kong, avec
6,1 %, Singapour, à 11,5 %, l’Ir-
lande, à 14 %, et le Mexique, à
13,8 %.

Le régime fiscal
des entreprises nuit au Canada
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Dépenses militaires d’Ottawa

Il faut limiter les exigences,
prévient Lockheed Martin
MARIE TISON

Lockheed Martin met le Canada
en garde contre la tentation de
multiplier les exigences en ma-
tière de retombées des dépenses
militaires.
Si ces exigences sont trop dra-
coniennes, le gouvernement ca-
nadien risque de porter atteinte
aux principaux objectifs de son
programme d’acquisition : four-
nir aux militaire le meilleur ma-
tériel disponible et assurer la
santé de l’industrie canadienne
de la défense, a déclaré Ron Co-
vais, président de Lockheed
Martin pour les Amériques, en
entrevue avec La Presse Affaires.
M. Covais est à Montréal cette
semaine dans le cadre d’une
grande offensive de Lockheed
Martin pour rencontrer une cen-
taine d’entreprises de l’industrie
aéronautique de la région de
Montréal, des plus grandes au
plus petites. Hier, l’Association
québécoise de l’aérospatiale
(AQA) a notamment organisé
des dizaines de rencontres entre
les représentants du géant amé-
ricain de la défense et des PME.
Lockheed Martin espère rem-

porter un important contrat de
3,2 milliards de dollars de la
Défense nationale du Canada
pour la fourniture de 17 appa-
reils de transport aérien tacti-
que. Le gouvernement canadien
attribuera également un contrat
de 1,7 milliard de dollars pour
le soutien en service de ces ap-
pareils pendant les 20 prochai-
nes années.
L’entreprise qui remportera ces
juteux contrats devra générer
des retombées industrielles d’un
montant équivalent au Canada.
C’est pour explorer les occa-
sions de partenariats d’affaires
que Lockheed Martin est pré-
sentement à Montréal.
« Nous voulons les identifier
pour être prêts à réagir rapide-
ment », a déclaré M. Covais.
Le gouvernement aimerait que
les retombées touchent à peu
près toutes les grandes régions
canadiennes, mais le président
pour les Amériques de Lock-
heed Martin s’est élevé contre
des règles trop strictes de répar-
tition régionale.
Il a rappelé que le programme
d’acquisition de la Défense na-
tionale visait à fournir le meil-

leur équipement possible au mi-
litaire, mais aussi à renforcer
l’industrie canadienne de la dé-
fense, notamment en utilisant
son savoir-faire, en lui donnant
accès à la technologie américai-
ne et en assurant des emplois de
qualité.
M. Covais estime que des exi-
gences trop strictes pourraient
jouer contre ces objectifs fonda-
mentaux. Il a indiqué que Lock-
heed Martin se ferait un devoir
de rencontrer les ministres fédé-
raux pour leur exposer les effets
pervers de telles exigences.
« Il ne s’agit pas de lobbying »,
a soutenu M. Covais, avant de
faire valoir que Lockheed Mar-
tin se préoccupait de ses rela-
tions à long terme au Canada. Il
a rappelé que l’entreprise faisait
affaires avec des entreprises ca-
nadiennes depuis une soixantai-
ne d’années. Plus précisément,
au cours des 20 dernières an-
nées, Lockheed Martin a fait af-
faires avec 250 entreprises au
Canada, générant des retombées
de 3 milliards US.
Lockheed Martin est en bonne
position pour remporter le con-
trat pour les appareils de

transport tactique : le seul con-
current, l’A400 M d’Airbus,
n’entrera en production qu’en
2009. En comparaison, le Super
Hercules de Lockheed Martin, le
C130J, est déjà utilisé dans cinq
pays.
Les retombées que pourrait gé-
nérer l’acquisition des 17 appa-
reils ne seraient pas nécessaire-
ment liées à ce programme en
particulier. Il pourrait être ques-
tion de participation à d’autres
programmes, comme le Joint
Strike Fighter, un avion de

chasse encore en cours de con-
ception. Les retombées pour-
raient même ne pas être liées à
l’aéronautique.
« Nous sommes une entreprise
très diversifiée, nous avons éga-
lement une division navale et
une division spatiale », a rappe-
lé M. Covais.

PHOTO MIKE FUENTES, BLOOMBERG NEWS ©

Lockheed Martin a dévoilé son appareil F-35 à Fort Worth, au Texas, le 7
juillet dernier. Lockheed Martin espère remporter un important contrat de
3,2 milliards de dollars de la Défense nationale du Canada.

La Banque
HSBC Canada

Miguel Barrieras

La Banque HSBC Canada est heureuse
d ’ a n n o n c e r l a n o m i n at i o n d e
M. Miguel Barrieras à titre de premier
vice-président, régions du Québec et
des provinces de l ’At lant ique.
M. Barrieras, dont le bureau est situé
à Montréal, assume la responsabilité
des succursales du Québec, de la
Nouvelle-Écosse, du Nouveau-
Brunswick, de Terre-Neuve et de la
ville d’Ottawa.

M. Barrieras détient un diplôme en
s c i e n c e s é c o n o m i q u e s e t u n
baccalauréat en administration des
affa ires de l ’Univers i té Laval .
M. Barrieras a joint les rangs de la
HSBC en 1990 dans le cadre du
programme Leadership à l’intention
des stagiaires. Il a depuis acquis une
expérience confirmée dans le domaine
des services bancaires aux particuliers
et aux entreprises et dans la gestion de
succursales au Québec et en Ontario.
Depuis 2001, il occupe le poste de vice-
président et directeur de la succursale
de l’avenue McGill College, à Montréal.
De plus, M. Barrieras siège aux conseils
d’administration de la Fondation
Miriam et de la Chambre de commerce
française au Canada.

La Banque HSBC Canada, filiale de la
société HSBC Holdings plc, est le chef
de file des banques internationales au
Canada et possède plus de 170 bureaux
au pays. Avec un actif de 1 738 milliards
de$USau30juin2006, leGroupeHSBC,
qui compte quelque 9 500 bureaux
répartis dans 76 pays et territoires, se
classe parmi les consortiums de services
bancaires et financiers les plus importants
au monde.
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AVIS DE NOMINATION
ESI Canada

Claude Leblanc
Vice-président, ESI Canada

ESI Canada est heureuse d’annoncer
la nomination de M. Claude Leblanc à
titre de vice-président de ESI Canada,
filiale d’Express Scripts Inc. M.
Leblanc sera responsable des
relations avec les professionnels de la
santé et les clients, ainsi que de la
gestion des opérations du bureau de
Montréal de ESI Canada. À ce titre, il
veillera activement à développer et à
implanter la stratégie d’affaires de
l’entreprise, y compris l’expansion et
l’offre de nouveaux services au
Canada.

Avant de se joindre à ESI Canada, M.
Leblanc a occupé plusieurs postes de
haut niveau à la Financière Sun Life.
Plus récemment, il était vice-
président, Développement du marché,
Assurance collective. M. Leblanc
possède plus de 25 années
d’expérience dans le domaine de
l’assurance collective. Il est titulaire
d’un baccalauréat en administration
des affaires des HEC de Montréal et
est un membre actif de l’Institut
Canadien de Retraite et des
Avantages sociaux.

ESI Canada (www.esi-canada.com),
chef de file des entreprises de gestion
de régimes de soins de santé,
possède un s iège socia l à
Mississauga, Ontario et un bureau
régional à Montréal, Québec.
Desservant plus de 6 millions de
participants, ESI Canada aide les
assureurs, les tiers administrateurs et
le secteur public à optimiser la valeur
de leurs régimes d’assurance
médicaments et dentaires en
conjuguant le talent et l’expertise
professionnelle de son personnel à
une technologie et à des systèmes de
gestion de l’information de pointe. ESI
Canada est une filiale en propriété
exclusive d’Express Scripts Inc., l’une
des plus importantes entreprises de
gestion de régimes d’assurance
médicaments en Amérique du Nord
(Nasdaq: ESRX).
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NOMINATION

M. Ian de la Roche

Les présidents des conseils
d’administrat ion de FERIC,
Forintek et Paprican sont heureux
d’annoncer la nomination de M.
Ian de la Roche à titre de président
et directeur général d’un nouvel
institut créé pour soutenir
l’innovation au sein du secteur
forestier. Se basant sur les forces
de FERIC, Forintek et Paprican, le
nouvel Institut deviendra un des
plus importants instituts de
recherche du secteur forestier du
monde.

M. de la Roche possède plus de
30 ans d’expérience en recherche,
en gestion de la recherche et en
p l a n i f i c a t i o n s t r a t é g i q u e .
Présentement président et
directeur général de Forintek
Canada Corp. et de FERIC, il
occupait auparavant le poste de
sous-ministre adjoint au ministère
de la Diversification de l’économie
de l’Ouest Canada et à Agriculture
Canada. Il travaillera étroitement
avec l’équipe de gestion et les
membres de FERIC, Forintek et
Paprican afin de concrétiser le
projet d’institut unique.

FERIC, l’Institut canadien de
recherches en génie forestier,
Forintek Canada Corp., l’Institut
de recherche sur les produits du
bois du Canada ainsi que
Paprican, l’Institut canadien de
recherches sur les pâtes et papiers
constituent des instituts de
recherche sans but lucratif de
premier plan pour le secteur
forestier.
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Hilton vend cinq hôtels
à la Caisse et à Desjardins
PRESSE CANADIENNE

La chaîne hôtelière Hilton a annon-
cé hier la vente de cinq de ses hô-
tels canadiens, dont trois à une so-
ciété en commandite qui regroupe
la Caisse de dépôt et de placement
du Québec et le Régime de rentes
du Mouvement Desjardins.
Les cinq hôtels touchés par cette
transaction de 243 millions de dol-
lars sont le Hilton Aéroport Mon-
tréal, le Hilton Québec, le Hilton
Toronto, le Hilton Toronto Airport
et le Hilton Saint John, au Nou-
veau-Brunswick.
Trois de ces hôtels sont vendus à
Northstar Hospitality Limited Part-
nership, une société en commandite
privée canadienne détenue par
Westmont Hospitality Group, par
Cadim, une division de la Caisse de
dépôt et placement du Québec, et
par le Régime de rentes du Mouve-

ment Desjardins. Les deux autres
actifs ont été acquis par InnVest
Real Estate Investment Trust, une
société de placement immobilier co-
tée en Bourse qui détient le plus
important portefeuille hôtelier au
Canada.
Hilton continuera de gérer les cinq
propriétés selon les dispositions
d’accords de gestion portant sur
plusieurs années.
« Cette transaction constitue la
première tranche de ventes d’actifs
hôteliers à l’extérieur des États-Unis
et elle s’inscrit dans la stratégie de
Hilton visant la vente de propriétés
tout en maintenant des contrats à
long terme », a expliqué le vice-pré-
sident administratif et directeur fi-
nancier de Hilton Hotels Corpora-
tion, Robert M. La Forgia.
Hilton compte plus de 2800 hôtels,
485 000 chambres et 150 000 em-
ployés dans 80 pays.

Les
déjeuners-rencontres

de l'Association des MBAdu Québec

Nos commanditaires

Pour réservation: (514) 282-3810 - Internet: ambaq.com

Le mercredi 11 octobre 2006, à 11h45
Hôtel Omni Mont-Royal, Salon Les Saisons
Membre régulier: 45 $
Membre étudiant: 35 $
Membre retraité: 35 $
Non-membre: 75 $
Table de 8 personnes: 495 $
(taxes non comprises)

VISA, MasterCard,
American Express et
chèque acceptés.

Seules les annulations
reçues au moins

48 heures à l'avance
seront acceptées.

L'ingénierie au service du développement
économique durable

Vice-président directeur
Groupe SNC-Lavalin inc.

M. Pierre Anctil
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www.hec.ca/cadresetdirigeants/programmes/
Séminaires

Le professionnel en situation de gestion
26 et 27 octobre 2006 - 9h à 17h
Guy Archambault est professeur honoraire au Service de l’enseignement
du management à HEC Montréal.

www.hec.ca/cadresetdirigeants/programmes/pg.htm

Psychologie du pouvoir1
les fondements des habiletés politiques
11 et 12 octobre 2006 (Laval) - 9h à 17h
Pierre Lainey (Adm.A.; CMC; CRHA; MBA) est chargé de formation en management
à la direction des programmes de certificat à HEC Montréal.

www.hec.ca/cadresetdirigeants/programmes/hp.htm

Leadership :
profil personnalisé et plan d’action
29 et 30 novembre 2006
(date limite d’inscription le 30 octobre 2006) - 9h à 17h
EugèneRoditi (B. Eng.) est conseiller en leadership, créativité et planification stratégique.

www.hec.ca/cadresetdirigeants/programmes/lead.htm

Développer sa nouvelle clientèle par lemarketing
téléphonique : la force du contact au bout du fil !
26 et 27 octobre 2006 (Laval) - 9h à 17h
Denis Chassé agit à titre de consultant. Il est chargé de cours et coordonnateur
de cours à HEC Montréal.

www.hec.ca/cadresetdirigeants/programmes/dncmt.htm

Le dilemmede l’amélioration continue :
Six Sigma, Lean, PVA, Kaizen, TQM…, laquelle choisir?
30 et 31 octobre 2006 - 9h à 17h
Jean-Marc Legentil, (CPIM; Adm.A.; MBA) est associé principal chez Bell Nordic inc.
et possède 30 ans d’expérience en gestion d’entreprises.

www.hec.ca/cadresetdirigeants/programmes/dac.htm

SESSIONS EN ENTREPRISE : Aucune formation spécifique dans le domaine n’est exigée.

Ces programmes peuvent être adaptés et offerts pour un groupe de votre organisation.
514 340-6001

La gestion de projets :
approche, méthodologie et outils
30, 31 octobre et 1er novembre 2006 (Laval) - 8h30 à 17h30
Daniel Carroué (CRHA; MBA) est président d’un cabinet de consultants œuvrant
principalement sur des projets de développement organisationnel.

www.hec.ca/cadresetdirigeants/programmes/gp.htm
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Les Américains
boudent le Canada
PRESSE CANADIENNE

OTTAWA — Le nombre de voyages
d’un jour en automobile en prove-
nance des États-Unis a fléchi de
0,6% en juillet par rapport à juin,
alors que le nombre d’Américains
voyageant au Canada a atteint le ni-
veau le plus bas observé depuis la
fin des années 70, a indiqué Statis-
tique Canada hier.
Seulement 1,2 million d’Améri-
cains ont effectué ce type de voya-
ges au mois de juillet. Cette situa-
tion représente un nouveau creux
alors que, depuis le début de 2005,
le nombre mensuel de voyages de
même jour en automobile effectués
par les Américains figure parmi les
plus bas jamais enregistrés.
Le nombre de voyages de même
jour en automobile se chiffre à envi-

ron la moitié du nombre enregistré
avant les attentats du 11 septembre
2001, des événements qui avaient
eu un impact sur le tourisme. Tou-
tefois, explique Statistique Canada,
la diminution pourrait être attribua-
ble à d’autres facteurs, dont la va-
leur accrue du dollar canadien et la
hausse du prix de l’essence.
Par ailleurs, le nombre de voyages
avec nuitées en automobile, histori-
quement plus stable que celui des
voyages de même jour, a chuté en
juillet vers un creux remontant à
près de neuf ans, diminuant de
2,6% pour atteindre 681 000.
Dans l’ensemble, le nombre de
voyages en provenance des États-
Unis a glissé au plus bas niveau
constaté depuis mai 1979, dimi-
nuant de 1,3% entre juin et juillet
pour atteindre 2,4 millions.
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Hausse des ventes en gros
PRESSE CANADIENNE

OTTAWA — Les ventes en gros au
Canada ont atteint un nouveau
sommet en juillet en augmentant de
2,1% pour se chiffrer à 42,4 mil-
liards de dollars, sous l’effet d’une
poussée des ventes de produits au-
tomobiles.
En juin, les ventes en gros avaient
baissé de 0,8%, a rappelé Statisti-
que Canada hier en dévoilant ces
données.
Le secteur de l’automobile a affi-
ché sa plus forte progression men-
suelle depuis près d’un an, en juil-

let, soit 8,4 %. En excluant le
secteur de l’automobile, les ventes
ont crû de 0,6%. Le reste de la
croissance a été largement attribua-
ble au secteur des produits divers
(+3,1%), qui comprend principale-
ment les grossistes de métaux recy-
clés, de produits chimiques et de se-
mences, ainsi qu’au secteur des
machines et des fournitures électro-
niques (+2,8%). Seulement deux
des sept secteurs du commerce de
gros ont fléchi en juillet, soit celui
des matériaux de construction (-
2,7 %) et celui des articles ména-
gers et personnels (-1,6 %).
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La croissance de l’indicateur
avancé ralentit encore
PRESSE CANADIENNE

OTTAWA — La croissance de l’indi-
cateur avancé a continué de ralentir
au mois d’août s’établissant à seule-
ment 0,2%. Au cours des deux
mois précédents, elle avait été de
0,3%. Ces trois augmentations re-
présentent moins de la moitié des

croissances enregistrées au cours
des mars de mars, avril et mai, a
souligné Statistique Canada hier.
En août, sept des 10 composantes
entrant dans le calcul de l’indicateur
avancé ont crû. Les dépenses des
ménages ont notamment fléchi,
alors que celles des entreprises sont
demeurées vigoureuses.

Créez une infrastructure TI clés en main gérée de façon optimale. Le nouveau HP BladeSystem. Faites l’expérience
de ses avantages. Jetez-y un oeil sans plus tarder. Téléchargez dès maintenant le livre blanc gratuit d’IDC intitulé
« Forecasting Total Cost of Ownership for Initial Deployments of Server Blades ». www.hp.ca/bladesystem/fr

Appelez au 1800 HP INVENT Code de référence E073106

Ou communiquez avec votre revendeur HP autorisé.

© 2006 Hewlett-Packard Development Company, L.P. Tous droits réservés. Celeron, Celeron Inside, Centrino, le logo Centrino, Core Inside, Intel, le logo Intel, Intel Core, Intel Inside, le logo Intel Inside, Intel SpeedStep,
Intel Viiv, Itanium, Itanium Inside, Pentium, Pentium Inside, Xeon et Xeon Inside sont des marques de commerce ou des marques déposées d’Intel Corporation ou de ses filiales aux États-Unis et autres pays.

POURQUOI PASSER DES
HEURES À CONFIGURER
VOS SERVEURS QUAND
VOUS POUVEZ LE FAIRE EN
SEULEMENT15 MINUTES?

Réduire le temps passé sur vos serveurs vous permet de disposer de plus de
temps pour améliorer vos affaires. Le nouveau HP BladeSystem, alimenté par
le processeur bicoeur Intel® Xeon®, vous donne l’avantage nécessaire pour
terminer toutes vos tâches plus rapidement. Le logiciel HP Insight Control vous
permet de finaliser les tâches de déploiement et d’entretien avec cohérence
et fiabilité, à une fraction du temps requis, sans que vous ne mettiez jamais
pied dans le centre de données. Plutôt que de courir après les problèmes,
terminez vos projets à l’avance. Et vous n’aurez jamais à vous soucier de
savoir si les ressources sont physiques ou virtuelles, puisque vous avez le
plein contrôle. De plus, au fur et à mesure qu’augmenteront les exigences
relatives à vos ressources TI, le nouveau HP BladeSystem vous aidera à les
réduire à un niveau gérable.

LE NOUVEAU HP BLADESYSTEM.
MEILLEUR QUE JAMAIS.
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Dans les coulisses d’un congrès
VINCENT
BROUSSEAU-POULIOT

Les salles sont remplies. Les dis-
cussions de corridor s’intensifient.
Les rafraîchissements partent à la
vitesse de l’éclair. Entre deux con-
férences, on ne parle que du dis-
cours livré par ce brillant homme
d’affaires, du témoignage émou-
vant de ce médaillé d’or olympi-
que ou de la prestation offerte la
veille par cette chanteuse d’opéra
de renommée mondiale. Un autre
congrès qui frôle la perfection.
Pourtant, dans les coulisses de
l’hôtel cinq étoiles, ils sont des di-
zaines à courir dans tous les sens.
Ils préparent l’événement dans
ses moindres détails depuis trois
ans. Bienvenue dans l’univers des
professionnels du congrès.
« Tout le monde pense que c’est
super simple. Pourtant, au Qué-
bec, nous pouvons compter les
vrais organisateurs de congrès sur
les doigts d’une main », dit Alain
Rogala, copropriétaire des Événe-
ments Opus 3, une entreprise de
Montréal qui organise une dizai-
ne de congrès par année — 80 %
d’entre eux ont lieu au Québec —
depuis 1994.
« Les gens doivent croire que
tout baigne dans l’huile. Même si
en coulisse, nous devons parfois
faire des pieds et des mains pour
que tout se passe bien », dit Deni-
se Duhaime, propriétaire de So-
relcomm, une entreprise de Mon-
tréal spécialisée dans les congrès
médicaux internationaux. Elle en
organise de trois à cinq par année,
la plupart à l’extérieur du Canada.
Le restaurant, l’hôtel, les salles,
les spectacles en soirée et les acti-
vités touristiques pour les accom-
pagnateurs qui ne s’engouffreront
pas dans leur chambre durant les
conférences : rien n’est laissé au
hasard. Les mercenaires du con-
grès doivent être prêts à toute
éventualité. Et même plus. Les
hôpitaux sont mis dans le coup.
L’hôtel engagera des infirmières
supplémentaires. Dans la plupart
des centres de congrès — au Pa-
lais des congrès de Montréal, par
exemple — les agents de sécurité
peuvent aussi administrer les pre-
miers soins.
Mais les organisateurs, même les
plus minutieux, ne peuvent tout
prévoir. Denise Duhaime, de So-
relcomm, a dû remplacer son con-
férencier vedette à quelques heu-
res d’avis. Celui-ci ne pouvait
prendre la parole. Il venait de
mourir, la veille du congrès. « Les
gens étaient en deuil, l’ambiance
était triste mais il fallait conti-
nuer », se rappelle-t-elle.
Au fil des ans, les congrès ont

pris un virage technologique. Les
vieilles diapositives ont été mises
au rancart. « Il faut agrémenter les
conférences avec du visuel, dit
Alain Rogala, des Événements
Opus 3. On est loin de l’époque
où les conférenciers arrivaient
avec leur série de diapositives.
Maintenant, les possibilités sont
presque infinies. Mais ça deman-
de de la gestion. La technologie
facilite le travail des participants
mais pas celui des organisa-
teurs. »
La technologie aidant, les parti-

cipants veulent toujours plus d’in-
teraction. « Il faut surprendre, in-
nover, faire preuve d’imagination
et favoriser l’interaction entre les
participants, à l’intérieur comme à
l’extérieur des conférences », dit
Alain Rogala.
Un luxe il y a 10 ans, le site Web
est devenu un incontournable. Au
point où le télécopieur est consi-
déré comme une relique en matiè-
re d’inscriptions. « Le site Web est
devenu un aspect très important
de notre travail, dit Denise Duhai-
me, de Sorelcomm. C’est souvent

la première chose qu’un client
nous demande. Le site Web doit
être clair. Les gens intéressés à
participer doivent pouvoir y sur-
fer facilement. »
La vie s’accélère. Les gens sont
plus pressés. Dans 10 ans, auront-
ils encore le temps de courir les
congrès ? Les intervenants sont
unanimes : les congrès survivront.
Il y en aura même davantage au
cours de la prochaine décennie.
Mais ils seront plus concis. « Les
gens participent à davantage
d’événements, dit Alain Rogala,

des Événements Opus 3. Ils de-
viennent plus exigeants. La ten-
dance est aux événements de plus
courte durée. Il faudra être plus
efficace, car les participants exige-
ront un meilleur retour sur leur
investissement en argent et en
temps. »
« La segmentation des congrès
va s’accentuer, ajoute le profes-
seur Michel Archambault, direc-
teur de la Chaire de tourisme de
l’UQAM. Il y aura davantage de
congrès, mais ils seront moins im-
posants. »

PHOTO ROBERT MAILLOUX, LA PRESSE ©

Un luxe il y a 10 ans, le site Web est devenu un incontournable... même pour les moines bouddhistes, lors du sommet sur les religions qui se tenait au
Palais des congrès de Montréal au début du mois.
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Mission: satisfaction Profil du
conférencier
idéalARIANE LACOURSIÈRE

Fini le temps où les congressis-
tes recevaient des tonnes de
photocopies. Aujourd’hui, les
résumés de conférence tout com-
me les présentations détaillées
sont distribués sous forme de
cédéroms.
« C’est beaucoup plus écologi-
que et l’information est beau-
coup plus facile à manipuler »,
justifie Marc-André Varin, alors
qu’il apprêtait à quitter son pos-
te de directeur du marketing au
Palais des congrès de Montréal.
La disparition des feuilles n’est
qu’une des nombreuses mani-
festations du virage écologique
qu’a entrepris l’industrie des
congrès depuis quelques an-
nées.
Les délégués d’aujourd’hui
exigent que des bacs de recycla-
ge soient mis à leur disposition.
« Lors de la Conférence sur les
changements climatiques qui
s’est tenue à Montréal, nous
avons même fait du compost ! »
raconte M. Varin.

Suivre les tendances
En plus de l’omniprésence de
la conscience écologique, diffé-
rentes tendances caractérisent
aujourd’hui le monde des réu-
nions et des congrès au Québec.
« Les gens aiment de plus en
plus se réunir ailleurs qu’en vil-
le, dans des lieux de villégiatu-
res par exemple », affirme la
présidente de Meeting Profes-
sionals International (MPI), Hé-
lène Pigeon.
Des endroits comme les villa-
ges de Saint-Sauveur et de
Mont-Tremblant sont donc par-
ticulièrement convoités. « Mais
la ville de Montréal attire enco-
re les visiteurs, surtout ceux ve-
nant de l’étranger », ajoute Mme

Pigeon.
La durée des congrès tend aus-
si à diminuer. « Des événements

qui s’échelonnaient auparavant
sur quatre ou cinq jours ne du-
rent plus que trois jours », dit
Mme Pigeon.
Pour sauver du temps, les acti-
vités sociales ne sont plus inté-
grées aux horaires quotidiens
des congrès, mais plutôt réser-
vées aux soirées.
Selon la présidente de MPI, la
durée des congrès raccourcit à la
demande des délégués. « Les
gens sont plus pressés qu’avant.
Il y a aussi plus de femmes chez
les participants. Ces dernières
ont souvent plus de contraintes
familiales et donc moins de
temps », croit-elle.
Si les femmes sont plus nom-
breuses, les enfants, eux, sont
de moins en moins présents.
« Quand les événements sont
organisés l’été, quelques jeunes
viennent parfois. Mais c’est ra-
re », constate Hélène Pigeon.
Autre caractéristique de l’in-
dustrie des congrès, les organi-
sateurs réservent de plus en
plus à la dernière minute. « De-
puis l’avènement d’Internet,
trouver de l’information sur les
villes, les installations disponi-
bles ou les hôtels est très facile.
Tout est à un clic. Les gens s’y
prennent donc moins longtemps
d’avance », dit Rudy Magnan,
animateur professionnel et di-
recteur d’Animation Concept.
Internet a aussi modifié le con-
tenu informatif des congrès. Les
grands conférenciers ont tous
leur site Web et sont plus facile-
ment accessibles.
« Heureusement, les délégués
sont toujours à la recherche de
contact humain. Une grande ve-
dette attire toujours les foules.
Mais la tendance est d’éliminer
le plus possible les grandes con-
férences pour offrir plus de peti-
tes réunions, où le spécialistes
est disponible pour répondre
aux questions des partici-
pants », dit Hélène Pigeon.

VINCENT
BROUSSEAU-POULIOT

Votre renommée dépasse les
frontières du continent ? Vous
vous exprimez parfaitement en
anglais ? Vous êtes un universi-
taire, un homme d’affaires, un
artiste ou un sportif ? Félicita-
tions : vous avez le profil du
conférencier idéal.
Parmi les conférenciers québé-
cois, l’explorateur Bernard
Voyer, le scientifique Hubert
Reeves et l’humoriste André-
Philippe Gagnon sont en de-
mande aux quatre coins de la
planète. À Montréal, on s’arra-
che les pianistes de réputation
internationale et les danseurs
des Grands Ballets canadiens.
Surtout dans les congrès médi-
caux, qui constituent 26 % des
congrès tenus à Montréal, selon
les chiffres de Tourisme Mon-
tréal et de la Chaire de tourisme
de l’UQAM pour 2001.
Le milieu des affaires, lui, raf-
fole de ses propres success stories.
C’est pourquoi ses membres ac-
ceptent de payer le gros prix
pour entendre des dirigeants de
la trempe de Paul Tellier, l’an-
cien PDG du Canadien National
et de Bombardier. « Les gens
d’affaires cherchent des spécia-
listes, des têtes d’affiche dans
leur secteur, pas le Kiwanis lo-
cal », dit Jean-Paul de Lavison,
propriétaire des Événements
JPdL.
« Les associations vont cher-
cher des personnes qui peuvent
leur donner des leçons et qui
ont des valeurs à partager, dit le
professeur Michel Archambault,
titulaire de la Chaire de touris-
me de l’UQAM. Communiquer
des valeurs à nos pairs est une
formule intéressante pour amé-
liorer la cohésion d’un groupe. »
Trois ou quatre fois par année,
Denise Duhaime doit dénicher
l’une de ces perles rares. « Elles
coûtent extrêmement cher, dit la
propriétaire de Sorelcomm. Il y
a le voyage en première classe,
l’hôtel cinq étoiles et le cachet. »
Parler aux foules peut devenir
un métier fort lucratif. Le confé-
rencier le plus en demande,
l’ancien président américain Bill
Clinton, a empoché 7,5 millions
de dollars américains en 2005.
On est loin de son salaire an-
nuel de 200 000 $US durant ses
années à la Maison-Blanche...

PHOTO ROBERT MAILLOUX, LA PRESSE ©

Des bacs de recyclage sont mis à la disposition des délégués dans les
couloirs du Palais des congrès de Montréal.

La venue de restaurants réputés, de bars branchés et de salles de spectacle tout près des centres
de congrès et des hôtels de grand confort fait de Laval une destination d’affaires unique.

1 877 465-2825
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L’ancien président américain Bill
Clinton est l’un des conférenciers les
plus recherchés.
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Les clés de la réussite
ARIANE LACOURSIÈRE

Écouter un conférencier ennuyant
pendant des heures. Suivre la mê-
me formation année après année.
Subir une interminable séance de
mise à jour. Pour plusieurs, le mot
congrès rime avec ennui.
« C’est vrai qu’à la base, un con-
grès, c’est plate. Personne n’aime
ça, se faire donner des tonnes de
chiffres sur une compagnie ou se
faire parler d’un nouveau logiciel
comptable », reconnaît Rudy Ma-
gnan, fondateur d’Animation
Concept, agence spécialisée en or-
ganisation d’événements.
Puisqu’une majorité de compa-
gnies tiennent une grande réu-
nion chaque année, elles doivent
s’assurer du succès de leur événe-
ment si elles veulent que leurs
employés s’y présentent.
Le choix du lieu du congrès est
la première étape à laquelle il faut
apporter un soin particulier. De
l’aveu même du directeur du mar-
keting sortant du Palais des con-
grès de Montréal, Marc-André
Varin, les petites réunions de
1000 personnes ou moins sont
beaucoup mieux servies par les
hôtels de la ville. « Ils ont des sal-
les de conférence très belles qui
permettent aux délégués de ne
pas être trop loin de leurs cham-
bres. Mais pour les grands événe-
ments, les gens ont un meilleur
service chez nous », dit-il.
Quand vient le temps de choisir
son emplacement, une attention
toute spéciale doit être accordée
aux besoins des participants.
« Ils sont là pour travailler et
non pas par plaisir. Ils apprécient
donc de pouvoir faire des activités
intéressantes, comme du golf ou
du ski, ou encore être dans un bel
hôtel et manger de la bonne bouf-
fe. Il faut vraiment être à l’écoute
de leurs besoins et assurer leur
bien-être », détaille la présidente

de Meeting Professionals Interna-
tional (MPI), Hélène Pigeon.

Atteindre sa cible
Une fois le lieu choisi, les orga-
nisateurs doivent se fixer un ob-
jectif bien précis. « Il faut le faire
dès le départ, car tout le reste
tournera autour de cet objectif, dit
Mme Pigeon. Les organisateurs

doivent savoir quelle est la mis-
sion du congrès. Comme ça, ils
évitent de s’éparpiller dans le
contenu ou de répéter les mêmes
choses que l’année précédente. »
Rudy Magnan, qui travaille de-
puis 16 ans dans l’industrie des
congrès, ajoute que se doter d’un
thème aide à mieux atteindre sa
cible. « Par exemple, le sujet peut

être Le rire au travail ou encore Plus
fort qu’avant. Chaque conférence
tourne autour de ce thème, ce qui
permet d’être plus spécifique »,
dit-il.
Quand l’objectif du congrès est
fixé, le choix des conférenciers
peut commencer. M. Magnan pré-
cise qu’il faut absolument engager
des conférenciers compétents.

« Sinon les délégués vont avoir
l’impression de perdre leur
temps », prévient-il.

Soigner les pauses détente
En plus des présentations rigou-
reuses, il faut prévoir certaines ac-
tivités moins sérieuses. « Si les
participants ne s’amusent pas,
c’est sûr qu’ils ne reviendront pas
l’année suivante. L’animation est
donc primordiale », avertit M.
Magnan.
Des activités de consolidation
d’équipe en passant par des ate-
liers de rigolothérapie, tous les
trucs sont bons pour divertir les
délégués. « L’objectif est que les
employés s’amusent tellement
qu’ils ne pensent plus à quitter le
congrès », dit M. Magnan.
Une fois que le lieu, l’objectif,
les conférenciers et les activités du
congrès sont choisis avec minutie,
il faut penser aux derniers détails.
La présidente sortante de MPI et
organisatrice d’événements chez
Hydro-Québec, Lise Pinson-
neault, mentionne que les plus
petits détails ont une influence
énorme sur le succès de l’événe-
ment. « Les gens vont se souvenir
de petites choses, notamment de
l’accueil. Avoir une bonne équipe
de bénévoles gentils et disponi-
bles est l’une des clés de la réussi-
te », croit-elle.
En plus de devoir respecter tous
ces principes de base, les organi-
sateurs de congrès doivent éviter
un grand danger : la répétition.
Les professionnels affirment que
la pire erreur dans la planification
d’une grande réunion est de re-
prendre chaque année la même
formule.
« Certains congrès présentent
toujours la même information et
les même conférenciers. Les gens
ne veulent plus y venir. D’autres
tiennent leur événement toujours
au même endroit. Il faut se dépla-
cer et offrir de la nouveauté »,
conseille Rudy Magnan. Le spé-
cialiste précise d’ailleurs qu’il
vaut mieux tenir son congrès à
tous les deux ans plutôt que de
faire un événement annuel identi-
que et ennuyant.

PHOTO FRANÇOIS ROY, LA PRESSE ©

Une des préoccupations de Rudy Magnan, fondateur d’Animation Concept, est d’occuper et d’amuser les délégués
pour qu’ils ne pensent pas à quitter le congrès.
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RÉUNIONS ETCONGRÈSPORTFOLIO LPA

Une affaire de gros sous
VINCENT
BROUSSEAU-POULIOT

Il n’y a pas que les membres les
plus dévoués d’une association
qui comptent les jours avant le
prochain congrès. Les destinations
d’accueil aussi. Et la concurrence
est féroce pour attirer cette indus-
trie dont le chiffre d’affaires an-
nuel dépasse le milliard de dol-
lars.
Selon une étude de la Chaire en
tourisme de l’UQAM, le Québec a
accueilli 2,2 millions de touristes
d’affaires et de congrès en 2001.
Ils ont dépensé 1,3 milliard de
dollars, soit 590 $ par séjour et
194 $ par nuitée.
« C’est une industrie en crois-
sance, dit le professeur Michel Ar-
chambault, directeur de la Chaire.
Regardez le nombre de centres de
congrès qui se sont construits au
cours des dernières années. L’of-
fre excède un peu la demande.
Nous vivons un phénomène qui a
pris naissance aux États-Unis.
Tout le monde veut son aréna, son
stade de baseball, son palais des
congrès. »
Ce phénomène donne lieu à une
chaude lutte entre Drummondvil-
le, Saint-Hyacinthe et Rimouski
pour des congrès régionaux, esti-
me le professeur. « Mais cette
concurrence ne produit pas de vé-
ritables retombées économiques
au Québec, nuance-t-il. Elle a un
effet de substitution : l’argent dé-
pensé dans une ville l’aurait été
ailleurs au Québec. »
La manne provient plutôt de
l’étranger. En 2004-2005, les con-
grès américains tenus au Palais
des congrès de Montréal ont gé-
néré 79,8 millions de dollars. Les
congrès internationaux, 39 mil-
lions. Ceux du Québec et du Ca-
nada, 42,2 millions.
« Seuls les congrès internatio-
naux ou étrangers (américains,
par exemple) créent des retom-
bées économiques pures parce
qu’ils auraient pu se tenir dans un
autre pays, dit le professeur Mi-
chel Archambault. Le congrès sur
le sida a été une mine d’or pour
Toronto. Les congrès scientifi-
ques, technologiques et médicaux

sont aussi très lucratifs pour les
villes qui les accueillent. »
Pour un organisme ou une asso-
ciation, un congrès est à la fois
une occasion de socialiser... et de
remplir ses coffres. « Les congrès
signifient beaucoup de revenus
pour les organisations et les asso-
ciations, qui sont souvent à but
lucratif », dit Michel Archam-
bault.
Mieux vaut avoir les reins soli-

des pour se lancer dans l’organi-
sation d’un congrès. Avant de
toucher aux recettes, l’organisme
doit assumer les dépenses d’orga-
nisation. Et espérer un taux de
participation suffisant pour assu-
rer le succès financier de l’opéra-
tion. « Il faut une représentation
de base et une certaine tradition,
dit Denise Duhaime, propriétaire
de Sorelcomm. Les risques peu-
vent être élevés car l’organisation

d’un congrès coûte cher. Les gens
sont toujours surpris de l’ampleur
d’un tel événement. »

Les professionnels du congrès
Plusieurs associations ou regrou-
pements professionnels organi-
sent eux-mêmes leurs congrès.
D’autres préfèrent laisser des pro-
fessionnels s’occuper des mille et
un détails entourant la prépara-
tion d’un congrès.

« Il s’est développé une indus-
trie d’organisation d’événements,
dit le professeur Michel Archam-
bault. Lors d’un congrès, les gens
veulent apprendre mais aussi vi-
vre une expérience plus large
qu’un simple contenu technique.
Il faut que tout soit bien rodé : les
inscriptions, l’accueil, les forfaits,
les activités sociales. Et une asso-
ciation ou une entreprise n’a sou-
vent pas les compétences spéciali-
sées en matière d’organisation
d’événements de ce genre. »
« On ne s’improvise pas planifi-
cateur de congrès, dit Alain Roga-
la, copropriétaire des Événements
Opus 3. Mieux vaut travailler
avec des professionnels, qui se
servent de leur expérience pour
prendre les bonnes décisions. Une
seule mauvaise décision peut en-
gendrer des coûts importants pour
une organisation qui décide d’agir
seule. »

Des réunions d’affaires
et de séances de motivation
Ces organisateurs professionnels
ne se contentent pas d’organiser
des congrès. Ils proposent aussi
aux entreprises de s’occuper de
leurs réunions d’affaires et de
leurs séances de motivation, un
marché en expansion. « Avant,
l’entreprise cherchait un employé
pas trop occupé, dit Jean-Paul de
Lavison, propriétaire de JPdL
MultiManagement. Or, le temps,
c’est de l’argent. Les entreprises
qui peuvent trouver cette person-
ne ne sont pas très bien gérées. »
L’entreprise du XXIe siècle est-
elle vraiment devenue incapable
d’organiser une simple retraite
fermée pour ses employés ? « Les
gens veulent des activités toujours
plus spectaculaires, dit M. de La-
vison. Ça peut être fait par les
amateurs. Mais les professionnels
vendent du temps, de l’expérience
et une meilleure gestion des ris-
ques. »
En somme, gare à ceux qui s’im-
provisent encore G.O. (les « gen-
tils organisateurs » du Club
Med), dit M. de Lavison. « Les
compagnies diminuent leurs bud-
gets, elles coupent les coins ronds,
elles décident de s’en occuper el-
les-mêmes et elles augmentent les
risques, dit M. de Lavison. Nous
aimons bien les clients qui ont
fait des flops. Il suffit qu’ils ou-
blient une des 72 choses à prévoir
pour qu’ils reviennent nous voir
et qu’ils ne nous quittent plus. »

Des services de qualité
Un environnement exceptionnel
Une expérience inoubliable

De la simple réunion d’affaires
à l’assemblée générale de vos
actionnaires, le Palais saura
toujours vous recevoir en grand
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514.631.1821 ◆ avwtelav.com

S O L U T I O N S D E M I S E E N P L A C E D ’ É V É N E M E N T / S E S S I O N G É N É R A L E .

PA R D E S P R O F E S S I O N N E L S , P O U R D E S P R O F E S S I O N N E L S .

Créativité et logique vont de pair

Chez AVW-TELAV nous offrons bien plus que des solutions audiovisuelles. Nous

fournissons une symbiose parfaite de créativité et de pensée stratégique qui

permettra à votre message d’être entendu et retenu. Que ce soit pour de

l’éclairage, de la conception de décor ou encore pour des solutions

audiovisuelles ou de gestion de présentations, nous sommes le partenaire de

technologie de présentations de votre prochaine réunion, exposition ou

événement spécial. Contactez AVW-TELAV dès aujourd’hui et laissez notre

cerveau travailler pour vous !

Maintenant fournisseur officiel du Centre des congrès de Québec
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DES CONGRÈS QUI RAPPORTENT ÀMONTRÉAL / 2004-2005
TYPEDECONGRÈS NOMBRE PARTICIPANTS NUITÉES RETOMBÉESÉCONOMIQUES

Congrès internationaux 13 19 396 45 681 39,0 millions
Congrès américains 12 22 025 61 982 79,8 millions
Congrès canadiens 11 18 098 27 456 24,6 millions
Congrès québécois 8 27 630 11 515 17,6 millions

TOTAL 44 87 149 146 634 161,0 millions

Source : Palais des congrès de Montréal, événements tenus en entre mars 2004 et mars 2005.

PHOTO ARMAND TROTTIER, LA PRESSE©

L’industrie des congrès est en plein essor, selon le professeur Michel Archambault, directeur de la Chaire en
tourisme de l’UQAM.
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PORTFOLIO LPARÉUNIONS ETCONGRÈS

Montréal, vedette
nord-américaine du congrès
VINCENT
BROUSSEAU-POULIOT

« Small is beautiful », dit le dicton.
Sur le marché des congrès inter-
nationaux, Montréal damne le
pion à la plupart des grandes vil-
les américaines. Seules New York
et Washington sont davantage
prisées que la métropole québé-
coise.
Selon l’Union des associations
internationales (UAI), Montréal
se classe au 21e rang mondial en
2005. Elle a accueilli 66 congrès,
soit sept de plus que l’année pré-
cédente. Montréal a gagné quatre
rangs au classement mais elle est
toujours à des années-lumière de
Paris. Encore une fois, la capitale
française a raflé les grands hon-
neurs en 2005, accueillant 294
congrès internationaux, soit 3,3 %
du marché. Suivent Vienne (245),
Bruxelles (189), Singapour (177)
et Barcelone (162).
Même si elle continue d’être la
destination la plus populaire au
Canada, Montréal a déjà connu
des jours meilleurs à l’échelle in-
ternationale. En 2002, la ville a
pris le 14e rang avec 87 congrès
internationaux — 21 de plus que
l’an dernier. Entre 1997 et 2002,
le nombre de congrès internatio-
naux tenu à Montréal est passé de
47 à 87.
« Avec ses quatre universités,
Montréal est une ville du savoir,
fait remarquer le professeur Michel
Archambault. Il est très facile de
dénicher des conférenciers de mar-
que dans son milieu universitaire.
La présence de compagnies aéros-
patiales et pharmaceutiques aide
également Montréal à accueillir des
congrès internationaux. »
Avant les attentats du 11 septem-
bre 2001, Montréal était la deuxiè-
me destination la plus populaire,
devancée de peu par Washington et
sa Maison-Blanche. Mais New
York a fait une remontée spectacu-
laire dans le classement de l’UAI
au cours des quatre dernières an-
nées. En 2005, la Grosse Pomme a
pris le septième rang, loin devant
Washington et Montréal. Elle a ac-
cueilli 129 congrès.
Bien sûr, les organisateurs de
congrès ont fait preuve de solida-
rité en revenant massivement à
New York après le 11 septembre
2001. Mais les attentats terroriste
ne sont pas la seule explication au
retour de New York comme desti-
nation de premier plan, dit Mi-
chel Archambault, directeur de la
Chaire de tourisme de l’UQAM.
« Avant le 11 septembre, les or-
ganisateurs de congrès avaient un
peu boycotté New York en raison
des coûts exorbitants et des nom-
breuses contraintes dans les cen-
tres de congrès new-yorkais, dit-
il. Les conventions collectives
étaient beaucoup plus sévères
qu’ailleurs. »

Les attraits de Montréal
Tantôt américaine, tantôt euro-
péenne, la ville de Montréal offre
aussi l’embarras du choix aux
participants à ses congrès interna-
tionaux : l’ambiance de son cen-
tre-ville, le mont Royal, le Vieux-
Port, une croisière sur le fleuve
Saint-Laurent et, si le temps le
permet, une visite à Mont-Trem-
blant ou dans la Vieille Capitale.
Mais encore faut-il que les orga-
nisateurs sachent prendre avanta-
ge des attraits de Montréal.
« Nous devons éviter de trouver
tout ce nous aimons de Montréal.
Il faut plutôt penser à ce que la

ville a d’unique. Les participants
ont déjà vu d’autres musées de
meilleure renommée que le Mu-
sée des beaux-arts de Montréal,
mais ils ne sont jamais allés à la
cabane à sucre », dit Jean-Paul de

Lavison, propriétaire de JPdL
MultiManagement, responsable
d’un congrès international réunis-
sant 2600 pathologistes qui a lieu
la semaine dernière au Palais des
congrès de Montréal.

Montréal peut également jouer
les caméléons, une qualité rarissi-
me et recherchée au sein de l’in-
dustrie du congrès. « Il n’y a pas
de mauvaise saison à Montréal,
dit M. de Lavison. Nous avons un

peu honte de notre hiver. Les
Américains ne l’aiment pas beau-
coup non plus, mais les Euro-
péens en raffolent. De la motonei-
ge et du traîneau à chiens, ils en
redemandent ! »

PHOTO LA PRESSE ©

Les organisateurs ne doivent pas hésiter à promouvoir les spécificités du Québec, jusqu’aux cabanes à sucre, pour
en faire une destination unique.

Le voyage d’affaires... c’est notre expertise!
Au service des entreprises depuis 1965, experts

en voyages corporatifs et forfaits vacances.

http://www.sol-ex.com courriel : info@sol-ex.com
Pour renseignements et cotations, communiquez

avec Sol’ex sans engagement ni frais.

6796, boul. Saint-Laurent
Montréal (Québec) H2S 3C7

Tél. : 277-5252 Téléc. : 272-4006

5596, rue Jean-Talon Est
Saint-Léonard (Québec) H1S 1L9

Tél. : 253-1342 Téléc. : 253-2604
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VOITURIER

12155, Côte-de-Liesse

12,95 $/jour Rég. 13,95 $

64,95 $/semaine Rég. 69,95 $
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EXPRESS B 630, av. Michel-Jasmin
10,95 $/jour Rég. 11,95 $

54,95 $/semaine Rég. 59,95 $

EXPRESS A 700, rue Marshall
9,95 $/jour Rég. 10,95 $

49,95 $/semaine Rég. 54,95 $
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STATIONNEMENT 1ÈRE CLASSE
À PRIX ÉCONOMIQUE

NAVETTE ALLER-RETOUR GRATUITE (24H)

INSTALLATION ÉCLAIRÉE ET SÉCURITAIRE

(514) 631-3359 • www.parknfly.ca
UN STATIONNEMENT D’AÉROPORT DIFFÉRENT

1$ par jour ou 5$ par semaine1$ par jour ou$ 5$ par semaine$
ÉCONOMISEZ:

POUR VOS RÉUNIONS ET CONGRÈS
CHOISISSEZ LA COMMODITÉ ET LA SÉCURITÉ :

...

L’EUROPE DOMINE
Réunions et congrès internationaux

RANG VILLE NOMBRE

1 Paris 294
2 Viennes 245
3 Bruxelles 189
4 Singapour 177
5 Barcelone 162
6 Genève 161
7 New York 129
8 Londres 128
9 Séoul 103

10 Copenhague 98
21 Montréal 66

Source : Palmarès international 2005,
Union des associations internationales

CONGRÈS ÀMONTRÉAL
Le printemps, folle saison

Printemps 36%
Été 32%
Automne 15%
Hiver 17%

Source : Répartition des réunions et des congrès tenus
à Montréal (2003), Tourisme Montréal et
Chaire de tourisme de l’UQÀM

QUELLE FORMULE CHOISIR?
Quand vient le temps de réunir leurs employés, les entreprises ont le choix d’une panoplie de types d’événements.
La Presse dresse un tableau détaillé de chaque possibilité.

RÉUNIOND’AFFAIRES
Description Rencontre de quelques
heures ayant un objectif bien défini.
Réunit souvent un nombre restreint de
gens.

Lieu Souvent dans un restaurant ou
dans une petite salle de réunion.

Participation Sur invitation
seulement. Gratuit.

Idéal pour… Signer un contrat
ou conclure une entente avec un
partenaire.

Fréquence Aussi souvent que le
besoin se fait sentir.

Exemple Repas d’affaires entre deux
présidents en vue de la prochaine
fusion de leurs compagnies.

SÉMINAIRE
Description Séance de formation
de quelques heures offerte à
des employés ou des membres
d’associations diverses. À la fin d’un
séminaire, il est possible d’évaluer
l’apprentissage des participants.

Lieu Hôtel ou salle de réunion.

Participation Offert à tous
les employés ou membres d’une
association. Gratuit.

Idéal pour… Mettre à jour les
connaissances de ses employés.

Fréquence Aussi souvent que le
besoin se fait sentir.

Exemple Une firme comptable forme
ses employés sur un nouveau logiciel
informatique.

COLLOQUEOUSYMPOSIUM
(utilisé en anglais)
Description Réunion d’une journée,
regroupant plusieurs employés d’une
même compagnie ou membres
d’une même association. Différentes
conférences, sur des sujets assez
précis, sont prononcées.

Lieu Hôtel ou salle de réunion d’assez
grande capacité.

Participation Invitation ouverte à
tous les membres d’une entreprise
ou d’un regroupement. Des frais
d’inscription sont parfois exigés.

Idéal pour… Faire une mise à jour
détaillée des connaissances des
membres d’une association, offrir
une formation complémentaire à ses
employés.

Fréquence Une ou deux fois par
année.

Exemple Une entreprise de détail
informe ses employés de sa nouvelle
gamme de produits.

CONGRÈS
Description Événement de deux à
cinq jours, visant à offrir une séries de
conférences sur une thématique assez
large.

Lieu Hôtel ou salle(s) de réunion
de grande capacité.

Participation Invitation à tous
les membres d’une compagnie ou
d’une association, ainsi que tous les
acteurs d’un sujet donné. Des frais
d’inscription souvent élevés sont
exigés.

Idéal pour… Réunir des spécialistes
qui viennent informer un grand
nombre de gens. Faire un bilan annuel
dans une entreprise et informer le
public de la situation d’une compagnie.

Fréquence Une fois par année ou
tous les deux ans.

Exemple Congrès de la Fédération
des médecins omnipraticiens du
Québec, Congrès sur les droits
humains des LGBT (Outgames)…

SALON
Description Événement pouvant
durer jusqu’à deux semaines, où
des spécialistes et acteurs d’un
milieu donné montrent chacun leur
marchandise ou leur expertise dans
des stands individuels.

Lieu Grande(s) salle(s) d’exposition.

Participation Invitation à tous
les acteurs d’un domaine particulier.
Souvent ouvert au public.

Idéal pour… Réunir sous un même
toit tous les acteurs d’un milieu
donné et leur donner la chance de se
rencontrer et nouer des contacts ou
conclure des ententes.

Fréquence Une fois par année ou
tous les deux ans.

Exemple Salon du livre, Salon de
l’agriculture, Salon de la mariée…
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PORTFOLIO LPA RÉUNIONS ETCONGRÈS
EXPOSITIONS

Un kiosque vivant
pour attirer les clients

ALAIN MC KENNA
COLLABORATION SPÉCIALE

La disposition et l’organisation d’un
kiosque peuvent devenir un vrai casse-
tête, surtout au beau milieu d’une foule
de kiosques concurrents. Pour le sortir
de l’anonymat, il faut se doter des bons
outils.

Information libre-service
Rien n’est plus agaçant que la vente
sous pression. Nombreux sont les cu-
rieux qui voient arriver de loin le repré-
sentant affichant un sourire de cir-
constance. Résultat : un client de perdu.
Pourquoi ne pas se fier à la curiosité na-
turelle des badauds ?
De plus en plus d’entreprises mettent à
la disposition des intéressés des postes
d’information, branchés au site Web de
l’entreprise. En bordure du kiosque, ces
postes, en réalité des PC munis d’écrans
tactiles comme le PT1700M, de la société
Planar (900 $), répondront à leurs ques-
tions.
Profitez-en pour mettre à jour l’informa-
tion contenue sur ce site : historique de
la société, domaines d’activité, produits
et services. Ce complément d’informa-
tion permettra, à ceux qui le désirent,
d’être mieux informés au sujet de votre
entreprise. Les clients éventuels iront en-
suite questionner le représentant le plus
proche.

Projecteur mobile
Il est fortement recommandé d’utiliser
les parois de son kiosque afin d’y affi-
cher de l’information additionnelle sur
les produits et les services de l’entrepri-
se. Oubliez le tableau blanc et les
crayons feutre, l’heure est au multimé-
dia. Un projecteur compact permet même
d’animer les présentations les plus en-
nuyeuses à grand renfort d’images perti-
nentes.
Dans cette catégorie, un projecteur mo-
bile comme le modèle mp3135w, de HP,
est tout indiqué. De la taille d’un livre de
poche, il génère des images nettes et co-
lorées. Le mp3135w est de plus équipé
d’une carte réseau sans fil, ce qui accroît
sa compatibilité avec un ou plusieurs or-
dinateurs de bureau. Offert à 2300 $, il

est un outil pratique pour les présenta-
tions mobiles.

Rester branché
Dans les expositions, le pire ennemi du
multimédia est le fil qui relie toute la
quincaillerie électronique d’un kiosque.
Certes, il est caché sous le tapis, mais
combien se souviennent s’être pris les
pieds dedans ?
Il est temps d’en éliminer le plus possi-
ble, en installant un réseau sans fil. Pour
relier l’ordinateur que consultent les re-
présentants à l’imprimante, à l’arrière, au
projecteur qui diffuse de l’information
sur l’entreprise ou tout simplement à un
autre ordinateur, ailleurs sur le plancher.
Il est de plus en plus facile de trouver
des routeurs sans fil de qualité. La mar-
que Linksys en fabrique plusieurs, mais
pour environ 70 $, le modèle WRT54GL
est l’un des plus abordables et des plus
fiables. Des modèles plus robustes, per-
mettant plus de connexions en même
temps, existent également.
Le WRT54GL est compatible avec la
connexion sans fil 802.11g, la plus rapi-
de en ce moment, et est équipé d’un pa-
re-feu permettant d’empêcher les intru-
sions non désirées. Il peut aussi être
protégé par un mot de passe ou par un
protocole d’encryptage sécurisé.

PHOTO HEWLETT-PACKARD

De la taille d’un livre de poche, le projecteur
mobile mp3135w, de Hewlett-Packard,
génère des images nettes et colorées.

PHOTO PLANAR

L’écran tactile PT1700M, de la société Planar, permet d’accroître l’interactivité en bordure des
kiosques.

10, RUE SHERBROOKE OUEST, MONTRÉAL (QUÉBEC) H2X 4C9
T. 514 843.6000 1 866 744.6346 WWW.HOTELGODIN.COM

POUR ENCORE PLUS DE PRIVILÈGES, VEUILLEZ MENTIONNER LE
CODE 09-PRESS-06 AU MOMENT D’EFFECTUER VOTRE RÉSERVATION.
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GENS D’AFFAIRES,
OFFREZ-VOUS LE BONHEUR
DE VOUS Y RÉUNIR.

SALLES DE RÉUNION À TECHNOLOGIE
AVANT-GARDISTE

U N D E S M E I L L E U R S H Ô T E L S A U M O N D E

SELON LE MAGAZINE CONDE NAST TRAVELLER
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PHOTO LINKSYS

Le routeur sans fil WRT54GL de la marque Linksys est l’un des plus abordables et des plus
fiables.

3426686A
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PORTFOLIO LPARÉUNIONS ETCONGRÈS

Du dinosaure au sac à dos
ARIANE LACOURSIÈRE

La concurrence fait rage dans les
allées des foires commerciales et
des salons. Les exposants sont dé-
sormais prêts à tout pour se dé-
marquer de leurs concurrents.
Ce désir d’impressionner
transparaît notamment à travers le
design des différents kiosques
d’exposition, qui sont de plus en
plus sophistiqués. Certaines com-
pagnies n’hésitent pas à acheter
des structures de six mètres de
long et de cinq mètres de haut,
dans lesquelles sont intégrés des
écrans plasma projetant des vi-
déos d’entreprise.
Voici quelques-uns des produits
utilisés dans l’industrie :

Porte-bannière ou affiche
Les représentants qui se promè-
nent dans le monde et qui ne veu-
lent pas trimbaler plusieurs vali-
ses se tournent souvent vers ces
produits. Leur structure peut con-
tenir jusqu’à deux bannières per-
sonnalisées qui se rangent facile-
ment dans un petit coffret de type
sac à dos.
« On peut l’amener avec nous
dans l’avion. Arrivé sur place, ça
ne prend qu’une minute à monter.
C’est très pratique et économi-
que », résume Mélissa Matte, di-
rectrice des ventes de Nomadic
Display, entreprise de Laval qui
conçoit des structures de toutes
sortes et conseille les exposants
depuis 11 ans.
Le plus : les femmes, qui sont de
plus en plus nombreuses dans
l’industrie des expositions, appré-
cient particulièrement la petitesse
et la légèreté des portes-banniè-
res.
Coût : entre 425 $ et 750 $.

Structure parapluie
Les gens qui voyagent beaucoup,
mais qui désirent avoir un kios-
que de plus grande envergure
choisissent cette option. En un
clin d’oeil, une structure qui ne
fait pas plus d’un mètre de haut et
20 centimètres de diamètre se dé-
ploie pour former une paroie de
trois mètres de large et de deux
mètres et demi de haut.
Des panneaux de polyester sur
lesquels sont imprimées des in-
formations peuvent ensuite être
posés sur ces murs. « On peut
aussi mettre une surface en tapis
sur laquelle les exposants peuvent
coller différentes affiches à chaque

fois », ajoute MmeMatte. Selon el-
le, préparer le module ne prend
pas plus de 10 minutes.
Tous les éléments du montage
entrent dans une valise de
transport à roulettes, pouvant être
placée dans les soutes des avions.
« Ça ne pèse pas plus de 85 li-
vres », assure MmeMatte.
Le plus : les valises peuvent aus-
si servir de tables de présentation,
une fois vidées de leur contenu.
Coût : de 2200 $ à 6000 $.

Structure avec tissus de lycra
Un tissu en lycra sur lequel est
imprimé le logo de la compagnie
ou toute autre information peut
être intégré aux portes bannières
et aux structures parapluie. Ajou-
ter ces tissus coûte un peu plus
cher, mais permet aux exposants
de gagner du temps quand vient
le temps d’installer leur kiosque.
« Ils n’ont pas besoin de poser les
panneaux. Les tissus sont déjà ac-
crochés. Monter son stand ne
prend que quelques secondes »,
dit MmeMatte.
Les panneaux en polyester de-
meurent plus populaires que les
tissus de lycra, qui sont surtout
utilisés dans des industries « jeu-
nes », comme les vêtements de
sports ou les boissons énergisan-
tes.
Coût : varie selon la grosseur de
la structure.

Structure dinosaure
Si les premières options ne con-
viennent pas, le client peut se
laisser guider par son imagination
pour créer son kiosque personna-
lisé. Seul le budget vient dicter le
résultat final. « Il y a des millions
de possibilités. On peut mélanger
deux portes bannières à trois
structures parapluie. On peut
ajouter des tables, des comptoirs,
des murs plats et des téléviseurs.
On peut concevoir des projets
énormes », explique MmeMatte.
Le moins : en plus de payer ces
structures un peu plus cher, l’ex-
posant doit s’attendre à débourser
un supplément pour les transpor-
ter.
Et attention, les valises dans les-
quelles entrent ces méga-projets
ne peuvent voyager que par cargo.
« Une chose est sûre, les expo-
sants qui choisissent ces structu-
res personnalisées sont sûrs d’atti-
rer l’attention de potentiels
clients ! » dit MmeMatte.
Coût : 10 000 $ et plus.

PHOTO ROBERT MAILLOUX, LA PRESSE ©

Guy Bélanger, président de Nomadic Display, devant un kiosque fabriqué par son entreprise et une porte-
bannière, à gauche.

1.888.584.1241 www.captremblant.com

une nouvelle vision
pour vos réunions
une nouvelle vision

pour vos réunions

WYNDHAM CAP TREMBLANT réinvente les
réunions d'affaires en symbiose avec la nature.
142 suites, salles de réunion à la fine pointe de la
technologie, fine cuisine italienne et plus encore.

RÉUNION AU SOMMET !
Forfait affaire à partir de 119 $
Par personne occupation double incluant 1 nuit, 3 repas et 2 pauses ainsi que les frais de services.

Valide du dimanche au jeudi. Pour l’année 2006 et 2007. Certaines restrictions s’appliquent.

Réservez maintenat et obtenezune chambre gratuite
par tranche de 15 chambres utilisées.

1699, chemain Mont-Gabriel, Sainte-Adèle (Québec) Canada J8B 1A5
info@montgabriel.com

1 800 668-5253 • www.montgabriel.com
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Sensible à la réalité du monde
des affaires, Le Grand Lodge
Mont-Tremblant vous offre

Forfaits affaires complets disponibles
Réservation : 1.800.567.6763
www.legrandlodge.com

• 11 salles de réunion | 112 suites
• Plus de 14 000 pieds carrés d’espace
pour congrès

• Internet sans fil dans tout l’hôtel
• Expertise en consolidation d’équipe sur le site
(Team building)

• Centre de villégiature 4-saisons à proximité
d’une multitude d’activités

Mont-Tremblant

tremblant.ca/groups 1-888-681-5978

à partir de

le centre de villégiature no1
dans l’est de l’Amérique du nord

115$*
occ. double /
par personne/par nuit

" hébergement dans un des hôtels
les suites tremblant (4 étoiles ou plus)

" salle de réunion
" deux pauses-café
" déjeuner, lunch et souper
" Stationnement intérieur

* Redevance, taxes et frais de service en sus. Prix
sujets à changement sans préavis. Certaines condi-
tions s’appliquent.

Forfait Affaires

qui a dit qu’on ne pouvait pas
s’amuser au travail?

complétez votre forfait avec
les p’tits extra

skiez : billet de ski à 52$*
golfez: Le diable & Le géant à 79$*
connectez: 2h de teambuilding à 69$*
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PHOTO ROBERT MAILLOUX, LA PRESSE ©

Guy Bélanger monte une structure papillon qui donnera, une fois installée,
la structure rectangulaire exposée à l’arrière-plan.

PHOTO ROBERT MAILLOUX, LA PRESSE ©

Exemple de kiosque personnalisé dont les options varient en fonction du
budget des exposants. ..
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RÉUNIONS ETCONGRÈSPORTFOLIO LPA

PHOTO TANIA DUCZAK, SCRAPBOOK QUÉBEC ©

La principale nouveauté de la saison à Montréal est le Salon du
Scrapbooking à la Place Bonaventure, un salon dédié à la création d’albums
souvenirs.

Un automne riche
en congrès et en salons
LUDOVIC HIRTZMANN
COLLABORATION SPECIALE

Chaque année, les centres de con-
grès de la grande région métropoli-
taine accueillent des dizaines de sa-
lons et de congrès majeurs. De
Montréal à Laval en passant par la
Rive-Sud, l’agenda de l’automne
s’annonce chargé.
Si la plupart des événements ma-
jeurs de la saison se déroulent pour
l’essentiel à Montréal, Laval et la
Rive-Sud ont beaucoup à offrir.
La Rive-Sud affiche surtout son
dynamisme dans le cadre plus lar-
ge de la Montérégie et c’est à

Saint-Hyacinthe, dans le centre
des congrès de l’Hôtel des sei-
gneurs, que les professionnels et le
public québécois se retrouveront
pour les salons et les congrès de la
Rive-Sud.
Du côté de Longueuil, la ville ne
dispose pas d’un grand centre de
congrès pour recevoir les salons et
les congrès. Elle doit se contenter
d’être l’hôte de réunions d’entre-
prises privées dans les hôtels de la
municipalité. Ces événements de-
meurent « confidentiels », dit Jo-
hannie Coiteux, responsable des
communications de Tourisme
Montérégie.

• 92 nouvelles chambres et suites
présidentielles

• Salle de bal pouvant accommoder
plus de 300 personnes

• 6 nouvelles salles d’atelier (max 14 personnes)
•Salledeconférenceavecvue sur cour intérieure

• Salle de conditionnement physique
•Centre de santé beauté
• Piscine intérieure et jardins
extérieurs paysagés avec spas
• Service de conciergerie

s’ajouteront aux 168 chambres et suites
de l’HôtelChâteauLaurier,
aux 6 salles de réunion et à son

centre de conditionnement physique.

1220, PlaceGeorge-VOuest,Québec,Qc Canada G1R5B8

Téléphone: 1 866-822-9222
Télécopieur : (418) 648-9929

www.hotelchateaulaurier.com ventes@vieuxquebec.com

www.vieuxquebec.com/reunions

Bien placé... pour l’Art desAffaires!

Le seul hôtel récipiendaire national àQuébec
duGrandPrixduTourisme2006

dans la catégorie 150 chambres et plus.
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CALENDRIER DE L’AUTOMNE

MONTRÉAL
LES PRINCIPAUX SALONS

SALONEMPLOI FORMATION
Palais des congrès
Du 26 au 27 septembre
www.emploiformation.com

SALONESTHÉTIQUE SPA
Palais des congrès
Du 1er au 2 octobre
www.spa-show.com

SALONDES VÉHICULESD’OCCASION
Palais des congrès
Du 5 au 8 octobre
www.salonvehiculesoccasion.com

SALONÉDUCATION
ET SALON FORMATIONCARRIÈRES
Place Bonaventure
Du 11 au 14 octobre
www.saloneducation.com

SALONDE L’AUTO SPORT
COMPACT ET PERFORMANCE
Stade Olympique
Du 13 au 15 octobre
www.sportcompactperformance.com

SALONDU SCRAPBOOKING
Place Bonaventure
Du 14 au 15 octobre
www.salonduscrapbooking.com

SALONDE LACOPROPRIÉTÉ
Place Bonaventure
Du 20 au 22 octobre
salondelacopropriete.ca

SALON INTERNATIONAL
TOURISMEVOYAGE
Place Bonaventure
Du 28 au 29 octobre
www.salontourismevoyages.com

LES PRINCIPAUX CONGRÈS

16E CONGRÈS INTERNATIONAL
SUR LES SOINS AUXMALADES
EN PHASE TERMINALE
Palais des congrès
Du 25 au 29 septembre
www.pal2006.com

COLLOQUE EXPOSITION
INFORMATIQUE ET SANTÉ
Palais des congrès
Du 28 au 29 septembre
www.ahq.org

CONGRÈSDES CONSEILLERS
EN RESSOURCESHUMAINES
ETDES CONSEILLERS EN RELATIONS
INDUSTRIELLES AGRÉÉSDUQUÉBEC
Palais des congrès
Du 4 au 6 octobre
www.orhri.org

CONGRÈSDIMENSIONCOIFFURE 2007
Palais des congrès
Du 14 au 15 octobre
www.starbedard.com

ALLIANCEDES PROFESSEURS
DEMONTRÉAL
Palais des congrès
Du 16 au 17 octobre
www.alliancedesprofs.qc.ca

8ECONGRÈSDES CENTRES
JEUNESSEDUQUÉBEC
Palais des congrès
Du 17 au 20 octobre
www.garthgoodwin.info/CCCYCA.html

JOURNÉES ANNUELLES
DE LA SANTÉ PUBLIQUE
Palais des congrès
Du 23 au 27 octobre
www.inspq.qc.ca

SYMPOSIUM FRANCOPHONE
DEMÉDECINE
Palais des congrès
Du 25 au 27 octobre
www.amlfc.org

CONGRÈSDE L’ORDRE
DES INFIRMIÈRESDUQUÉBEC
Palais des congrès
Du 29 au 31 octobre
www.oiiq.org

LAVAL
LES PRINCIPAUX SALONS

SALON FANTASTIQUE
MÉDIÉVALGUERRE ETQUÊTES
Carrefour Laval
Du 13 au 15 octobre
Pas de site Internet

SALONDES FAMILLES SOUCHES
Récréathèque
Du 13 au 15 octobre
www.ffsq.qc.ca

SALONBRICO-EXPO
Place Forzani
Du 27 au 30 octobre
Pas de site Internet

RIVE SUD ET
SAINT-HYACINTHE
LES PRINCIPAUX SALONS

SALON INDUSTRIEL DUBOISOUVRÉ
Du 27 au 29 octobre
Hôtel des Seigneurs
reedexpo.ca/sibo

LE SALONDESMÉTIERSD’ARTDE
SAINT-HYACINTHE
Du 9 au 12 novembre
Hôtel des Seigneurs
www.metiersdartsthyacinthe.com

LES PRINCIPAUX CONGRÈS

CONGRÈSDE L’ASSOCIATIONDES
AVOCATS ET AVOCATESDE PROVINCE
Du 28 septembre au 1er octobre
Hôtel des Seigneurs
www.barreau.qc.ca/aap

CONGRÈS ANNUELDE LA FÉDÉRATION
QUÉBÉCOISE CAMPINGCARAVANING
Du 20 au 22 octobre
Hôtel des Seigneurs
www.campingquebec.com

RETROUVEZDANSNOTRECAHIER
RÉUNIONS&CONGRÈSDU 12OCTOBRE
PROCHAIN, LA SUITEDUCALENDRIER.

PHOTOMARTIN CHAMBERLAND, LA PRESSE©

Quelque 150 exposants seront présents lors de la 27e édition du Salon Emploi Formation qui se tiendra cette année
les 26 et 27 septembre. Une occasion unique pour les jeunes visiteurs de déposer leur candidature et d’établir un
premier contact avec les entreprises et les organismes qui les intéressent. Depuis sa création en 1994, le Salon
Emploi Formation a accueilli plus de 600 000 visiteurs et 140 000 emplois ont été offerts dans tous les secteurs
d’activités.
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Dix dictionnaires en un seul logiciel
Chaque jeudi, l’équipe de La Presse
Affaires présente des gens qui
s’illustrent par leur créativité et leur
sens de l’innovation en affaires. Leurs
idées, leurs produits et leurs façons de
faire nous séduisent, leur parcours vous
inspirera.

RUDY LE COURS

« Le lundi 28 novembre 2006,
une nouvelle voix de service se-
ra ouverte sur l’autoroute 15,
rendant la tache plus facile aux
automobilistes. » Dans cette
phrase, il n’y a ni faute d’ortho-
graphe, ni de grammaire. Pour-
tant, il s’y trouve trois erreurs
que la plupart des correcteurs
installés à votre ordinateur
n’auraient pu déceler.
Antidote RX aura vite noté que
le 28 novembre n’est pas un
lundi cette année, mais un mar-
di. Cela ne vous étonne peut-
être pas. Après tout, il n’est pas
si exceptionnel qu’un logiciel
de bureautique soit muni d’un
calendrier interactif ou vous êtes
peut-être un lecteur maniaque
de votre agenda.
Vous êtes un habitué des dic-
tées. Vous savez que « voix » et
« voie » sont des mots aux sens
non apparentés, pas plus que
« tâche » et « tache ». Hélas ! La

dictée est un exercice moins po-
pulaire que les sudokus. Les er-
reurs causées par des homony-
mes sont fréquentes et difficiles
à repérer, même par l’oeil le
plus averti. Imaginez pour les
autres, astreints pourtant à pro-
duire quasi tous les jours lettres,
rapports, notes de services ou
même articles de journal.
Pour un engin de recherche,
l’embûche est plus grande enco-
re. En fait, Druide, une entrepri-
se montréalaise spécialisée en
informatique linguistique de
pointe, vient de réaliser une

percée technologique en suggé-
rant à son utilisateur des correc-
tions de nature sémantique.
« Dans l’analyse du sens, nous
avons devancé Microsoft », af-
firmaient fièrement André d’Or-
sonnens, chef de la direction de
Druide, et Éric Brunelle, con-
cepteur principal d’Antidote, lors
du lancement de la version RX
qui marquait aussi le 10e anni-
versaire du logiciel pour le fran-
çais le plus populaire au Qué-
bec.
Cet atout unique n’est pas le
seul avantage de la nouvelle

version d’Antidote RX, refonte
complète de la précédente parue
il y a déjà trois ans.
Sa présentation est encore plus
conviviale. Elle intègre pas
moins de 10 dictionnaires dont
celui des synonymes, des anto-
nymes et des citations. Même
les anagrammes sont notés
lorsqu’ils existent, ce qui a quoi
faire titiller les scrabbleurs.
En permettant la recherche
multimot, on peut aussi faire
des rapprochements surprenants
par un simple clic. En tapant
« table ronde », par exemple,

l’utilisateur se voit suggérer une
référence au roi Arthur et à
l’exercice de la consultation ou
du remue-méninges.
Autre innovation de la version
RX d’Antidote, elle établit un
pont virtuel avec le logiciel Vi-
suel 3 de Québec-Amérique.
Tous les mots d’objets recher-
chés viennent aussi avec l’illus-
tration du Visuel 3. Si on a
installé aussi ce logiciel, il est
possible de passer d’un à l’autre
et d’identifier par exemple tou-
tes les parties d’un avion, d’un
crustacé ou d’un terrain de foot-
ball, avec une définition bilin-
gue (français et anglais) pour
chacune. On s’assure ainsi du
choix du mot juste, un exercice
parfois délicat dans la rédaction
d’un manuel technique, par
exemple.
Le succès d’Antidote assure déjà
à Druide la part du lion du mar-
ché québécois. La moitié de sa
clientèle est individuelle. Les
ventes multipostes sont en
croissance. Tant à Ottawa qu’à
Québec, dans les secteurs privés
et institutionnel, il s’impose
comme outil de bureautique in-
dispensable. La version RX,
dont le prix de détail suggéré
est de 129,99 $, devrait l’aider
Druide à détrôner ses concur-
rents ProLexis et Cordial en Fran-
ce où un nouveau distributeur a
été trouvé.
Druide est entièrement pro-
priétaire de son savoir et de sa
recherche. L’entreprise en acti-
vité depuis 1993 connaît une
croissance soutenue et réalisera
un chiffre d’affaires de 3,2 mil-
lions cette année.
Son équipe permenante est
composée d’une vingtaine de
personnes , dont cinq linguistes
qui ont aussi produit Le Grand
druide des synonymes et des antony-
mes publié par Québec Améri-
que .
Le prochain défi : produire une
potion tout aussi magique en
anglais.

LE PRODUIT

Antidote RX, le logiciel quasi infaillible
pour écrire sans faute et bien qui
s’installe sur tous les grands systèmes
informatiques.

POURQUOI ON AIME

Plus qu’un simple instrument de
correction orthographique ou
grammatical, Antidote RX se veut la
boîte à outils du bon écrit français, aussi
facile à utiliser qu’un jeu d’enfants, mais
utile et amusant pour les professionnels
de l’écriture.

PHOTO PATRICK SANFAÇON, LA PRESSE ©

L’équipe d’André d’Orsonnens, président et chef de la direction de Druide Informatique, a concocté un Antidote qui aidera
bien des personnes qui ont à écrire, tous les jours, des notes de service, des rapports ou même des articles de journal.
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DES FUTURS INGÉNIEURS « CHAMPIONS DU MONDE » ?

Engagés à performer dans l’élaboration de systèmes

multirobots autonomes et coopératifs, une dizaine de

polytechniciens ont conçu Robofoot, avec pour objectif

de remporter la RoboCup, la coupe du monde de soccer

robotisé. Bénéficiant d’un budget annuel de 100 000 $,

ces futurs ingénieurs développent des solutions novatrices

dans divers domaines du génie afin d’atteindre des

degrés de déplacement et de précision qui, sur le terrain,

feront toute la différence !

MISE EN ORBITE RÉUSSIE !

Engagé à innover dans l’industrie aérospatiale, le Groupe

Aérospatial de l’Université Laval, composé d’une vingtaine

d’étudiants en génie, modélise et construit entièrement

une fusée expérimentale haute puissance évoluée, longue

de plusieurs mètres. Épaulés par des partenaires tels

que Pratt & Whitney Canada et le RDDC-Valcartier,

ces surdoués espèrent réaliser, d’ici 2010, un lanceur

final commercialement viable, capable de placer des

petits satellites en orbite basse.

TOUT RÉDUIRE POUR FAIRE LES CHOSES EN GRAND

Engagés dans l’exploit aéronautique, 17 étudiants de

la Faculté de génie de l’Université de Sherbrooke

conçoivent des avions autonomes à énergie électrique,

de moins d’un demi-mètre d’envergure et munis d’une

caméra vidéo. Une innovation technologique qui

permettra de minimiser les coûts d’utilisation et les

risques liés aux missions aériennes. Les premières

places remportées lors de compétitions aéronautiques,

au Canada comme en Allemagne, confirment

d’ailleurs tout le talent de l’équipage !

« Bravo à tous ces jeunes qui ont une pensée engagée! »

AVENIR Sciences

et applications technologiques »

Véhicule aérien miniature

de l’Université de Sherbrooke

(VAMUdeS)

Université de Sherbrooke
Groupe Aérospatial

de l’Université Laval (GAUL)

Université Laval
Robofoot ÉPM

École Polytechnique Montréal

À l’approche de son gala de la reconnaissance,
présenté le 28 septembre prochain à Québec,

Forces AVENIR est fière d’honorer au fil des jours
les différents finalistes de cette année.

Au total, vous découvrirez 21 projets
et 12 personnalités dont l’engagement

hors du commun contribue à l’épanouissement
de toute notre société.
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Payante, la télévision québécoise!

MICHEL GIRARD

ANALYSE

De toutes les grandes entrepri-
ses de l’industrie canadienne de
la télévision et du cinéma, les
deux plus rentables sont d’ici :
Quebecor Média et Astral Mé-
dia.

Quebecor Média est la cham-
pionne, toutes catégories confon-
dues : la filiale de l’empire Que-
becor a réalisé l’an dernier un
bénéfice d’exploitation de 733
millions de dollars sur des reve-
nus totaux de 2,7 milliards. Sur
chaque dollar de revenu, Quebe-
cor Média a ainsi encaissé un bé-
néfice d’exploitation de 27,1
cents.
Mais au chapitre du ratio
bénéfices/revenus, Quebecor
Média se fait légèrement dépas-
ser par Astral Média, qui a réussi
le tour de force de réaliser un bé-
néfice d’exploitation de 28,4 cent
par dollar de revenus. Astral
Média détient au Québec plu-
sieurs chaînes spécialisées et
chaînes de télévision payante,
dont VRAK.TV, Canal Vie, Canal
D, Musique Plus, Télétoon, Su-
per Écran et son pendant anglo-
phone, The Movie Network.
Côté volume d’affaires, c’est
toutefois Rogers Communica-
tions, le numéro un de la câblo-
distribution au Canada, qui arri-
ve en tête au pays, avec des
revenus de 7,5 milliards. Rogers
présente le deuxième bénéfice
d ’ e x p l o i t a t i o n e n
importance(693 millions). Tou-
tefois, on remarquera que celui-
ci plafonne à seulement 9,2 cents
par dollar de revenu brut, soit la
deuxième plus faible rentabilité
des 14 entreprises de l’industrie
de la télévision et du cinéma au
Canada inscrites en Bourse.

Pas assez rentables?
Les télédiffuseurs se plaignent

de plus en plus du fractionne-
ment des auditoires et consé-
quemment, du fractionnement
des revenus de publicité, les-
quels représentent au Canada,
selon Quebecor, une manne de
quelque 12 milliards de dollars
par année.
Mais... où est le drame ?
Les télédiffuseurs privés appar-
tiennent tous à des conglomérats
qui possèdent une panoplie de
médias : soit des chaînes de télé-

vision conventionnelles, des
chaînes de télé spécialisées ou
payantes, des portails Internet,
des stations de radio, des jour-
naux, des magazines, des mai-
sons de production télévisuelle,
des services de vidéo sur deman-
de, etc. Plusieurs conglomérats
possèdent également des filiales
de câblodistribution ou de télé-
distribution par satellite.
Prenons l’exemple de TVA, qui
vient de remercier une vingtaine
d’employés, dont trois hauts di-
rigeants. La filiale de Quebecor

Média enregistre une baisse des
recettes de publicité à la télévi-
sion conventionnelle. Mais si les
recettes de publicité augmentent
du côté de ses canaux spéciali-
sés, tels LCN, les chaînes Mystè-
re et Argent, l’entreprise n’est
pas perdante ! Qui plus est, com-
me Groupe TVA fait partie de
l’empire de Quebecor Média, il
faut analyser cette baisse des re-
cettes à TVA dans une perspecti-
ve plus globale.

Comme on sait, Quebecor Mé-
dia est un fleuron de la conver-
gence avec ses multiples filiales :
le câblodistributeur Vidéotron
(télé, Internet, téléphonie, télé-
communications d’affaires) ; les
vidéoclubs de la chaîne Super-
Club Vidéotron ; les journaux de
la filiale Sun Media (Journal de
Montréal, Journal de Québec, les
journaux Sun, etc.), le portail In-
ternet Canoë et ses multiples si-
tes ; l’agence de technologies in-
teractives Nurun ; le Groupe
Archambault (livres, disques,

etc.) ; une multitude de magazi-
nes.
Les ventes de publicité pendant
la diffusion des émissions de
TVA peut bien baisser quelque
peu mais l’empire y gagne
quand même s’il récolte, comme
c’est le cas, plus de revenus par
l’entremise de son service de vi-
déo sur demande Illico télé nu-
mérique, de son Canal VOX, des
chaînes spécialisées de TVA et
de ses divers autres services qui

ont un lien direct avec la télévi-
sion...
Dans un document de quelque
520 pages qui a été remis en
mars dernier aux autorités bour-
sières américaines, la direction
de Quebecor Média explique no-
tamment les grands avantages de
posséder un portefeuille aussi
diversifié de médias et de plate-
formes de diffusion.
1. Cela permet à Quebecor Mé-
dia d’effectuer une promotion
croisée des programmes et des
services offerts par ses divers

médias et plateformes.
2. L’entreprise peut ainsi offrir
aux annonceurs un guichet uni-
que qui leur permet d’annoncer
à la fois dans les divers médias
et plateformes de l’entreprise.

Pression sur les producteurs
Prétextant que la série dramati-
que Vice caché lui coûtait trop
cher par rapport aux recettes pu-
blicitaires que l’émission re-
cueillait, la direction de TVA a
décidé le printemps d’y mettre
prématurément fin. Même chose
avec la série de Fabienne Larou-
che, Un homme mort.
En agissant ainsi, TVA met de
la pression sur les producteurs
de séries pour qu’ils leur présen-
tent des projets de dramatique
non seulement moins coûteux
mais également plus souples en
matière des droits de diffusion.
Remarquez que le principal con-
current de TVA, Radio-Canada,
souhaite également mettre en
ondes des séries dramatiques à
budget plus modeste et à diffu-
sion sur plusieurs plateformes.
Même si TVA lui a coupé sa sé-
rie Vice caché, Jocelyn Deschênes,
le patron de Sphère Média, ne
manifeste aucune rancune. M.
Deschênes convient qu’il faut ré-
viser toute la question des droits
de diffusion. À l’heure actuelle,
les ententes avec les diffuseurs
prévoient généralement deux
diffusions d’une série dramati-
que.

En raison de la mise en
place des multiples plate-
formes de diffusion (télé
conven t ionne l l e , t é lé
payante, télé spécialisée,
Internet, iPod, vidéo sur

demande, etc.), M. Deschênes
croit en la nécessité de conclure
de nouveaux partenariats avec
les diffuseurs.
En contrepartie d’une cession
élargie de droits, il faudra que les
diffuseurs, dit-il, acceptent par
contre de verser des montants ad-
ditionnels, notamment aux acteurs
et auteurs des séries dramatiques.
Des négociations à ce chapitre sont
actuellement en cours entre
l’Union des artistes, la SARTEC
(auteurs) et l’APFTQ (producteurs
de films et de télévision).

Les télédiffuseurs se plaignent de plus en plus du fractionnement des
auditoires et conséquemment, du fractionnement des revenus de publicité
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Le film de la semaine
MICHEL GIRARD

Dans la production cinématogra-
phique et télévisuelle, une autre
niche se développe au Québec, et
elle est particulièrement rentable
quant aux retombées fiscales pour
nos gouvernements. Il s’agit des
projets de téléfilms (Movie of the
week) et de séries télévisées qui
sont totalement produits au Qué-
bec, tout en étant destinés majori-
tairement à des marchés hors Qué-
bec. Dans ce genre de téléfilms, on
retrouve habituellement quelques
vedettes américaines...

Les producteurs montréalais
Jean Bureau et Stephen Green-
berg, d’Incendo Productions, sont
devenus des acteurs importants
dans cette niche.
Depuis la création de l’entrepri-
se, il y a à peine cinq ans, Incendo
Productions a produit 25 films
pour la télévision, une série télé-
visée et des documentaires qui
ont été vendus partout dans le
monde.
Les tournages de ces productions
sont tous effectués au Québec. La
contribution des gouvernements
de Québec et d’Ottawa dans ce

genre de productions se limite
aux crédits d’impôt, lesquels peu-
vent à s’élever jusqu’à 14,58 %
(des coûts de production) au pro-
vincial et 12,8 % au fédéral.
Le volume d’affaires d’Incendo
Productions tourne présentement
dans les 20 millions par année. Le
modèle d’affaires de la compagnie
montréalaise est assez particulier.
Avant de se lancer dans la pro-
duction d’un téléfilm, explique
Jean Bureau, Incendo s’assure
d’en compléter le financement
privé. Comment ? En vendant le
projet à plusieurs télédiffuseurs à

la fois et ce à partir strictement du
scénario. Il s’agit de télédiffuseurs
qui ont pignon sur rue dans di-
vers territoires, comme TF1 en
France, Hallmark Channel en An-
gleterre, Prosie Ben en Allemage,
la RAI en Italie, etc.
Autre particularité des téléfilms
d’Incendo : outre le fait que ce
sont tous des suspenses, la vedet-
te principale, ajoute M. Bureau,
est toujours une femme.
« Cela nous procure toujours
d’excellentes cotes d’écoute. Les
femmes sont attirées par nos sus-
penses parce qu’elles apprécient

le fait d’y voir une femme comme
vedette principale et les gars,
eux, sont attirés par le suspen-
se... »
Incendo a en outre créé, pour le
marché canadien, une coentrepri-
se de distribution avec la FOX
Television. La FOX / Incendo re-
présente maintenant les entrepri-
ses suivantes : Lakeshore, Revo-
lution Studios, SHOWTIME,
GRB, Dick Clark Productions,
Europe Images...
Incendo agit également comme
distributeur au Québec pour
DreamWorks et GO FISH.
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LES OBLIGATIONS
GOUVERNEMENT DU CANADA

Émetteur Coupon Échéance Prix Rend. Var.
Canada 7.00 1 Déc. 06 100.52 4.13
Canada 7.25 1 Juin 07 102.11 4.10 -0.01
Canada 6.00 1 Juin 08 103.23 4.00 -0.02
Canada 5.50 1 Juin 09 103.86 3.96 -0.03
Canada 9.50 1 Juin 10 118.84 3.94 -0.08
Canada 9.00 1 Mars 11 120.35 3.94 -0.08
Canada 6.00 1 Juin 11 108.54 3.98 -0.06
Canada 10.25 15 Mars 14 139.80 4.02 -0.10
Canada 9.75 1 Juin 21 161.13 4.14 -0.08
Canada 8.00 1 Juin 23 145.52 4.18 -0.10
Canada 8.00 1 Juin 27 152.11 4.20 -0.12
Canada 5.75 1 Juin 29 122.60 4.19 -0.10

PROVINCIAL
B C M Fin 5.50 24 Mars 08 101.97 4.12 -0.02
Hydro Qué. 11.00 15 Août 20 164.38 4.65 -0.11
Manitoba 7.75 22 Déc. 25 140.26 4.57 -0.06
N Brunswic 5.70 2 Juin 08 102.50 4.14 -0.03
N Brunswic 6.00 27 Déc. 17 113.83 4.42 -0.05
Nwfndlnd 6.15 17 Avril 28 119.81 4.68 -0.05
Nva Scotia 6.60 1 Juin 27 126.06 4.62 -0.02
Ontario 6.13 12 Sept. 07 101.82 4.17 -0.01

Ontario 6.25 25 Août 28 122.06 4.63 -0.05
Hydro Ont. 7.45 31 Mars 13 112.88 5.10 -0.07
Hydro Ont. 8.50 26 Mai 25 148.19 4.61 -0.06
Hydro Ont. 8.25 22 Juin 26 146.63 4.62 -0.06
P E I 6.00 3 Oct. 07 101.75 4.22 -0.01
P E I 8.50 27 Oct. 15 130.53 4.38 -0.10
Québec 6.50 1 Oct. 07 102.25 4.20 -0.02
Québec 6.00 1 Oct. 29 117.14 4.76 -0.08

CORPORATIONS
Bk Scotia 5.65 22 Juil. 13/08 102.35 4.29 -0.03
Bell Can. 7.00 24 Sept. 27 115.92 5.69 -0.08
Bombardier 7.35 22 Déc. 26 91.25 8.24
Cdn Occ Pet 6.30 2 Juin 08 103.25 4.27 -0.03
Cons Gas 6.10 19 Mai 28 112.35 5.14 -0.08
Gtaa 5.95 3 Déc. 07 101.92 4.26 -0.02
Gtaa 6.45 3 Déc. 27 112.99 5.41 -0.08
Investors Gr 6.65 13 Déc. 27 116.59 5.33 -0.08
Nav Canada 6.60 1 Déc. 06 101.87 3.52
Nav Canada 7.40 1 Juin 27 132.37 4.89 -0.10
Royal Bk Of 6.75 4 Juin 12/07 101.66 4.26 -0.02
Sears Can. 6.55 5 Nov. 07 101.18 5.43 -0.01
Suncor Inc 6.10 7 Août 07 101.54 4.25 -0.01
Thomson C 6.50 9 Juil. 07 101.67 4.30 -0.02
WCoast En 5.70 16 Avril 08 102.09 4.29 -0.02
WCoast En 6.75 15 Déc. 27 116.61 5.42 -0.08

RÉSULTATS FINANCIERS

REVENUS (000 $) BÉNÉFICE NET (000 $) BÉN. / ACTION
Cour. An dern. Var. % Cour. An dern. Var. % Cour. An dern.

Gluskin Sheff + Ass. (GS / TSX) 30 juin - 4e trim. 39 270 7 811 403 (22 768) (4 463) — n.d. n.d.

Banques/Services fin., Ontario 13 mois 133 771 47 699 180 2 839 4 742 -40 0.10 4.74

Source: CNW Group

.... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... .... . ..

Inscrivez-vous au site
www.lapresseaffaires.com
et découvrez une foule d’informations sur les entreprises
inscrites en bourse.

TAUX D’INTÉRÊT
DÉPÔTS À COURT TERME DÉPÔTS À LONG TERME HYPOTHÈQUES RÉSIDENTIELLES

Min. 60j. 90j. 120j. 180j. Min. 1 an 2 ans 3 ans 4 ans 5 ans Var. 6 m. o. 6 m. f. 1 an o. 1 an f. 2 ans 3 ans 4 ans 5 ans
BANQUES
BMO Banque de Montréal 5,000 2.25 2.35 2.35 2.45 1,000 3.05 3.20 3.25 3.30 3.35 5.55 8.20 6.40 8.55 6.40 6.40 6.50 6.65 6.75
Banque Scotia 5,000 2.15 2.25 2.25 2.35 1,000 2.90 3.10 3.15 3.20 3.25 5.50 8.15 6.30 8.40 6.45 6.50 6.55 6.60 6.75
CIBC 5,000 2.15 2.25 2.25 2.35 1,000 2.90 3.10 3.15 3.20 3.25 — — — — — — — — —
CIBC Mortgages 0 — — — — 0 — — — — — 5.63 8.30 6.40 8.55 6.40 6.40 6.50 6.65 6.75
Desjardins Group 5,000 2.15 2.25 2.25 2.35 1,000 3.10 3.20 3.25 3.30 3.35 — 8.20 6.40 8.55 6.40 6.45 6.50 6.65 6.75
Banque Dundee du Cana-
da 5,000 3.85 3.90 3.95 4.00 1,000 4.10 4.15 4.15 4.20 4.25 5.05 — 5.90 — 5.40 5.40 5.45 5.45 5.45
La Banque HSBC Canada 5,000 2.15 2.25 2.25 2.35 1,000 3.05 3.20 3.25 3.30 3.35 5.50 8.40 6.60 8.75 6.60 6.65 6.75 6.85 6.95
ING Direct 1 — 3.50 — 4.00 1 r4.25 r4.00 r4.00 r4.00 r4.00 5.20 — — — 5.40 — 5.35 — 5.29
Banque Laurentienne 5,000 2.15 2.25 2.25 2.35 1,000 3.05 3.20 3.25 3.30 3.35 5.50 8.20 6.30 8.55 6.40 6.40 5.69 6.65 6.75
Banque Manuvie 25,000 3.60 3.75 3.75 3.80 5,000 4.05 4.10 4.15 4.15 4.25 6.00 — 5.85 6.50 5.45 5.45 5.50 5.50 5.50
NBG Bank 5,000 2.15 2.25 2.25 2.35 1,000 2.90 3.10 3.15 3.20 3.25 5.50 8.15 6.30 8.40 6.45 6.50 5.55 5.60 5.75
B. Nationale du Canada 5,000 2.15 2.25 2.25 2.35 1,000 3.05 3.20 3.25 3.30 3.35 6.00 8.20 6.40 8.55 6.40 6.45 6.50 6.65 6.75
Banque Royale 5,000 2.15 2.25 2.25 2.35 500 3.10 3.20 3.25 3.30 3.35 5.25 8.20 6.40 8.55 6.40 6.40 6.50 6.65 6.75
TD Canada Trust 5,000 2.15 2.25 2.25 2.35 1,000 2.90 3.10 3.15 3.20 3.25 6.00 — 6.10 8.45 6.55 6.55 6.55 6.65 6.75
Ubiquity Bank of Canada 0 — — — — 1,000 4.10 4.15 4.20 4.25 4.30 — 7.70 5.40 7.70 5.40 5.45 5.50 5.55 5.60
FIDUCIES
Altamira 5,000 — — — 3.90 1,000 3.95 3.95 4.00 4.05 4.15 — — — — — — — — —
Cervus Financial Corp. 0 — — — — 0 — — — — — 5.20 — — — 5.30 — 5.30 — 5.28
Fiducie Desjardins 5,000 2.15 2.25 2.25 2.35 1,000 3.10 3.20 3.25 3.30 3.35 — — — — — — — — —
GMAC Residential Funding 0 — — — — 0 — — — — — 5.35 — — — — — 5.35 — 5.40
Groupe Investors 0 — — — — 0 — — — — — 5.00 8.20 6.40 8.55 6.40 6.40 6.50 6.65 6.75
Trust La Laurentienne 3,000 2.15 2.25 2.25 2.35 1,000 3.05 3.20 3.25 3.30 3.35 — — — — — — — — —
London Life 0 — — — — 10,000 3.50 3.25 3.38 3.50 3.62 5.00 8.20 6.40 8.55 6.40 6.40 6.50 6.65 6.75
MCAP Mortgage Corp 0 — — — — 0 — — — — — — — 6.20 8.50 6.40 6.40 6.50 6.65 6.75
Promutuel Capital 5,000 2.15 2.25 2.25 2.35 1,000 3.25 3.30 3.35 3.40 3.50 — — 6.30 8.55 6.30 6.35 6.40 6.55 5.60
Epargne Placement Que-
bec 0 — — — — 100 3.50 3.75 3.80 3.85 4.00 — — — — — — — — —

Les taux sont fournis par les services financiers Cannex qui les ont transmis à La Presse hier à 17h.
Les lecteurs peuvent en tout temps consulter les taux de Cannex sur internet à l’adresse suivante HTTP://WWW.CANNEX.COM
Les abréviations suivantes sont: « j. ’ = jour, « Min. ’ = placement minimum, « m. ’ = mois, « o. ’ = hypothèque ouverte, « f. ’ = hypothèque fermée, « r ’ = dépôts rachetables.
(1) Obligation à terme à taux fixe

LES MÉTAUX
MARCHÉ DE LONDRES PRIX EN
DOLLARS US PAR TONNE MÉTRIQUE

FERMETURE

CUIVRE ( catégorie-A- )
CUIVRE (catégorie-A-)

comptant 7459,0-7460,0
3 mois 7455,0-7460,0
15 mois 6830,0-6840,0

PLOMB
PLOMB

comptant 1355,5-1356,0
3 mois 1335,0-1340,0
15 mois 1225,0-1230,0

ALUMINIUM
ALUMINIUM

comptant 2388,0-2388,5
3 mois 2435,5-2436,0
15 mois 2305,00-2310,0

NICKEL ( dollars )
NICKEL (DOLLARS)

comptant 28400,0-28500,0
3 mois 26970,0-26975,0
15 mois 22450,0-22550,0

ÉTAIN
ÉTAIN

comptant 8950,0-8975,0
3 mois 8950,0-9000,0
15 mois 8950,0-9000,0

ZINC ( qualité supérieure )
ZINC (qualité supérieure)

comptant 3294,0-3294,5
3 mois 3308,0-3309,0
15 mois 2887,0-2892,0

....

.

.

ASTRALMédia (ACM.A) 552,4 159,7 28,4 % 200
CANWESTGlobal (CGS) 2960 469,2 15,8 % 867
CHUM (CHM.B) 629,4 82,6 13,1 % 100
CORUS (CJR.B) 693 172,5 24,5 % 160
GROUPETVA (TVA.B) 403,6 53,0 13,1 % 335
ALLIANCEAtlantis (AAC.B) 1050 192,9 18,4 % 1350
COGECO (CGO) 676,4 103,3 15,3 % 331
CINEPLEXGalaxy Fund (CGX.UN) 691 91 13,2 % 459
MOVIEDistribution Fund (FLM.UN) 424 89,9 21,2 % 135
QUEBECORMÉDIA (2) 270 733 27.1 % 400
ROGERSCommunications (RCI) 7509 692,7 9,2 % 1470
SHAWCommunications (SJR.B) 230 488,5 21,2 % 690
CINRAM International 210 167,9 8,0 % 120
TORSTARCorporation 16 204,9 12,8 % 1350

LES PRINCIPAUX ACTEURS DE LA TÉLÉVISION ET DU CINÉMA

Entreprise (symbole boursier)

Revenus
en 2005
(MILLIONS $)

Bénéfice
d’exploitation (1)
en 2005
(MILLIONS $)

Ratio en %
Bénéfices/revenus
en 2005

Valeur
boursière
(MILLIONS $)

(1) Bénéfices d’exploitation avant intérêts, impôts, amortissement. (2) Quebecor Média est une filiale de Quebecor
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La Presse Affaires présente une sélection de 50 titres qui suscitent un grand intérêt chez les lecteurs

▲ Abitibi-Consolidated (A) ✔ 3,02 0,24 8,63 -35,19 1 329 5,35 2,57
▲ ACE Aviation (ACE.A) ✔ 33,62 0,40 1,20 -4,87 3 428 37,29 25,85
Addenda Capital (ADV) 24,50 0,00 0,00 -22,10 289 33,00 23,50

▼ Aeterna (AEZ) 5,88 -0,12 -2,00 -0,34 313 8,79 4,85
▼ Alcan (AL) ✔ 44,49 -0,66 -1,46 -6,85 16 732 64,99 34,86
▲ Alimentation Couche-Tard (ATD.B) ✔ 23,61 0,41 1,77 0,90 4 787 27,83 19,70
▼ Astral Media (ACM.A) 40,41 -0,74 -1,80 31,89 2 168 41,84 29,38
Axcan Pharma (AXP) 14,90 -0,07 -0,47 -15,44 682 21,85 12,10
Banque de Montréal (BMO) ✔ 66,96 0,02 0,03 3,02 33 487 70,24 56,00
Banque Laurentienne du Canada (LB) ✔ 28,73 0,13 0,46 -15,62 678 36,72 28,01
Banque Nationale du Canada (NA) ✔ 61,20 0,25 0,41 1,46 9 942 65,84 55,89
Banque Royale du Canada (RY) ✔ 49,50 -0,11 -0,22 9,02 63 453 51,49 40,42

▲ BCE (BCE) ✔ 30,30 0,53 1,78 9,26 24 767 32,05 25,32
▼ Bombardier (BBD.B) ✔ 3,42 -0,05 -1,44 23,91 5 987 4,32 2,34
CAE (CAE) ✔ 9,33 -0,03 -0,32 9,51 2 341 9,82 7,30

▼ Cambior (CBJ) ✔ 4,02 -0,11 -2,66 23,69 1 111 4,74 2,00
Cascades (CAS) 12,15 0,05 0,41 20,90 982 12,85 7,35
CN (CNR) ✔ 46,54 -0,26 -0,56 -0,06 24 469 55,95 39,75
Cogeco (CGO) 22,50 0,00 0,00 -6,25 371 29,50 19,30
Corporation Financière Power (PWF) ✔ 34,24 -0,26 -0,75 2,52 24 133 35,89 30,20

▲ Domtar (DTC) ✔ 6,68 0,26 4,05 -0,45 1 546 8,76 4,70
▲ Emergis (EME) 5,35 0,09 1,71 30,49 498 5,49 3,52
Garda (GW) 23,32 -0,08 -0,34 54,23 713 27,50 11,00

▼ Groupe CGI (GIB.A) ✔ 7,05 -0,10 -1,40 -24,19 2 391 9,94 6,50
▼ Groupe Canam (CAM) 9,73 -0,37 -3,66 37,82 477 11,66 6,75

Groupe Pages Jaunes (YLO.UN) 14,24 -0,13 -0,91 -12,64 7 575 17,20 12,56
▼ Groupe SNC-Lavalin (SNC) ✔ 28,43 -1,27 -4,28 11,78 4 290 33,50 23,67
Groupe TVA (TVA.B) 15,11 0,01 0,07 -5,56 408 20,46 14,25

▼ Labopharm (DDS) 7,96 -0,08 -1,00 14,20 452 10,95 3,25
Le Groupe Jean Coutu (PJC.A) ✔ 12,72 -0,01 -0,08 -9,14 3 329 21,00 9,91
Les Industries Dorel (DII.B) 27,00 0,00 0,00 -2,28 887 34,30 22,64

▲ Les Vêtements de sport Gildan (GIL) ✔ 56,65 2,72 5,04 13,30 3 404 61,23 37,29
L’Industrielle-Alliance (IAG) ✔ 32,55 0,05 0,15 11,97 2 597 34,40 26,81
Mega Brands (MB) ✔ 23,79 0,20 0,85 -13,87 766 29,75 20,25
Metro (MRU.A) ✔ 34,35 0,20 0,59 12,62 3 944 36,00 28,47

▲ Molson Coors (TAP.B) ✔ 77,25 0,81 1,06 -1,03 6 654 83,30 69,66
▲ Neurochem (NRM) ✔ 19,80 0,30 1,54 19,35 766 20,38 10,40
Nortel (NT) 2,62 0,02 0,77 -26,20 11 360 4,22 2,14
Novelis (NVL) 25,93 -0,23 -0,88 6,31 1 919 27,87 18,57
Power Corp. du Canada (POW) ✔ 32,24 -0,16 -0,49 1,83 14 528 33,90 28,22
Quebecor (QBR.B) ✔ 27,31 0,21 0,78 6,47 1 760 30,48 23,76

▲ Quebecor World (IQW) ✔ 12,17 0,27 2,27 -22,58 1 600 22,75 10,67
Reitmans (RET.A) 19,55 0,02 0,10 14,13 1 374 23,25 15,15
Rona (RON) ✔ 21,30 0,05 0,24 -0,70 2 447 24,73 19,45
Saputo (SAP) ✔ 36,85 -0,10 -0,27 8,41 3 820 38,59 32,05

▲ Tembec Inc. (TBC) 1,53 0,04 2,69 22,40 131 2,70 0,79
Transat AT (TRZ.B) 24,10 0,16 0,67 27,31 815 27,01 15,90
Transcontinental (TCL.A) ✔ 18,36 -0,09 -0,49 -3,37 1 596 23,29 17,51

▲ Uni-Select (UNS) 31,25 0,50 1,63 4,34 575 35,00 27,75
▼ Van Houtte (VH) 17,00 -0,34 -1,96 -17,86 363 21,44 16,85

▲▼ › Indique un titre qui a gagné ou perdu 1% et plus de sa valeur par rapport à la fermeture de la séance précédente. / Caractères gras › Indiquent une société dont l’action a atteint un haut ou un bas de 52 semaines en cours de séance. / IQ 30 › Le crochet (✔) dans cette colonne identifie les titres qui font partie de l’indice Québec 30.
La valeur de l’indice est présentée chaque jour à la une de La Presse Affaires. / M$ › Millions de dollars / La liste des titres est sujette à une révision périodique.

FERMETURE CHANGEMENT VAR. CETTE VAL. BOUR. 52 SEMAINES
IQ 30 $ NET % ANNÉE % M$ HAUT BAS

FERMETURE CHANGEMENT VAR. CETTE VAL. BOUR. 52 SEMAINES
IQ 30 $ NET % ANNÉE % M$ HAUT BAS

TSX CROISSANCE
LES QUÉBÉCOISES

Abcourt Mines-B (ABI) 0,58 0,04 7,41 68 900 110,91
Abitex Resources (ABE) 0,33 0,00 0,00 6 30,00
Advitech (AVI) 0,09 -0,01 -10,53 7 000 6,25
Affinor Resources (AFI) 0,25 0,00 0,00 0 38,89
Afri-Can Marine Minerals (AFA) 0,15 0,00 0,00 76 000 66,67
Aldeavision (AAN) 0,30 0,00 0,00 0 -14,29
Alert B&C (ACB) 0,20 -0,02 -9,09 62 500 60,00
Amadeus International (AML) 0,09 0,00 0,00 0 -22,73
Antoro Resources (ORE) 0,12 0,00 0,00 443 000 109,09
Appalaches Resources (APP) 0,10 0,01 11,11 72 000 53,85
Augyva (AUV) 0,74 0,00 0,00 0 770,59
Azimut Exploration (AZM) 2,13 0,03 1,43 39 050 45,89
Bell Canada International (BI/H) 0,59 0,00 0,00 485 41,69
Big Red Diamond (DIA) 0,10 0,02 25,00 30 000 0,00
Biophage Pharma (BUG) 0,12 -0,01 -4,17 13 000 21,05
Biosyntech (BSY) 0,31 0,00 0,00 19 000 -40,39
Bioxel Pharma (BIP) 0,39 -0,01 -2,50 44 100 20,00
Branchez-Vous (BZV) 0,25 0,00 0,00 9 966 25,00
Canadian Royalties (CZZ) 1,90 -0,06 -3,06 78 562 50,79
Clemex Tech- A Shrs (CXG/A) 0,20 -0,02 -6,98 15 000 -31,03
Co2 Solution (CST) 0,20 0,00 0,00 5 000 -66,67
Conporec (CNP) n.d. n.d. n.d. n.d. n.d.
Cpl Technologies (CCY) 0,09 -0,02 -18,18 4 000 12,50
D’Arianne Resources (DAR) 0,23 0,00 0,00 107 500 58,62
D-Box Technologies (DBO/A) 0,40 0,01 2,56 69 000 100,00
Deq Systems (DEQ) 0,39 0,00 0,00 0 -11,36
Dia Bras Exploration (DIB) 0,82 0,00 0,00 89 500 241,67
Diagnos (ADK) 0,19 0,00 0,00 0 2,70
Dianor Resources (DOR) 0,89 0,03 3,49 27 496 55,92
Dios Exploration (DOS) 0,22 -0,05 -18,52 804 -12,00
Ditem Explorations (DIT) 0,16 0,00 0,00 26 000 77,78
Divcom Lighting (DVQ) 0,30 0,01 1,70 22 500 -23,08
Dynacor Mines (DYN) 0,42 -0,02 -3,49 70 105 76,60
Dynasty Gaming (DNY) 0,54 0,02 3,85 521 266 -18,18
Ecu Silver Mining (ECU) 2,71 -0,14 -4,91 507 588 515,91
Exeltech Aerospace (XLT) 0,19 -0,01 -5,00 62 000 -24,00
Exploration Orbite Vspa (ORT/A) 0,14 0,01 3,70 8 000 100,00
Fieldex Exploration (FLX) 0,42 0,02 5,00 38 500 0,00
Forest Gate Resources (FGT) 0,17 -0,01 -2,86 29 500 -59,04
Fortsum Business Solutions (FRT) 0,76 0,07 10,15 20 500 35,71
Freewest Resources Canada (FWR) 0,15 -0,01 -6,45 71 000 -9,38
Frv Media-Cl A (FRV) 0,25 0,00 0,00 0 2,04
Gold Hawk Resources (CGK) 0,39 0,00 0,00 0 90,24
Golden Goose Resources (GGR) 0,50 0,00 0,00 14 23,75
Golden Tag Resources (GOG) 0,39 -0,01 -2,50 144 000 160,00
Golden Valley Mines (GZZ) 0,28 -0,02 -5,17 23 500 -1,79
H20 Innovation 2000 (HEO) 0,80 -0,02 -2,44 500 -23,81
Hlt Energies 2006 (HES) 0,25 0,15 138,10 2 000 -44,44
Hinterland Metals (HMI) 0,11 -0,02 -12,50 5 000 40,00
Imaflex (IFX/A) 0,83 -0,05 -5,68 10 000 -24,55
Isacsoft-A (ISF) 0,07 -0,01 -7,14 378 000 -45,83
Junex (JNX) 1,05 -0,05 -4,55 9 000 2,94
Kwg Resources (KWG) 0,04 -0,01 -12,50 7 950 -22,22
Kangaroo Media (KTV) 4,59 -0,06 -1,29 11 625 -4,38
Lounor Exploration (LO) 0,26 -0,02 -5,46 3 000 -13,33
LouvemMines (LOV) 0,42 0,02 5,00 10 025 -26,32
Lyrtech Cl A (LYT) 0,16 0,01 3,33 70 000 -29,55
Matamec Explorations (MAT) 0,14 0,01 3,85 19 000 35,00
Medical Intelligence Technol (MIZ) 0,50 -0,02 -3,85 30 500 -26,47
Melkior Resources (MKR) 0,13 0,00 0,00 29 500 73,33
Metanor Resources (MTO) 0,58 0,03 5,46 4 000 0,00
Metco Resources (MKO) 0,10 0,00 0,00 20 000 33,33
Miranda Technologies (MT) 15,48 -0,01 -0,07 1 607 875 13,82
Mistral Pharma (MIP) 0,05 -0,01 -10,00 2 564 000 28,57
Mty Food Group (MTY) 6,70 -0,18 -2,62 16 900 74,03
Murgor Resources (MUG) 0,18 0,01 5,88 337 000 33,33
Namex Exploration (NME) 0,69 0,10 16,95 15 000 79,22
Neptune Tech&Bioressources (NTB) 2,96 0,01 0,34 81 072 146,67
Normabec Mining Res (NMB) 0,25 0,00 0,00 45 000 233,33
Noveko International (EKO) 0,94 0,12 14,63 138 238 118,61
Nstein Technologies (EIN) 0,41 -0,01 -2,38 6 163 -70,71
Nti Newmerical (CFD) 0,15 0,00 0,00 0 130,77
Odesia Group (ODS) 0,40 -0,05 -11,11 10 000 -20,00
Omnitech Consultant Group (GCO) 0,09 -0,01 -5,56 60 007 -84,55
Orex Exploration (OX) 0,21 0,01 2,50 45 000 -30,51
Orthosoft (OSH) 0,42 0,03 7,69 107 100 7,69
Osisko Exploration (OSK) 4,90 -0,45 -8,41 431 576 216,13
Palmarejo Silver And Gold (PJO) 7,85 -0,35 -4,27 7 250 44,30
Perlite Canada (PCI) 0,27 0,00 0,00 0 92,86
Petrolia (PEA) 0,43 0,00 0,00 15 500 22,86
Plexmar Resources (PLE) 0,78 -0,08 -9,30 3 547 944 1318,18
Power Tech (PWB) 0,68 0,03 4,62 6 000 0,00
Pro-Or Mining Resources (POI) 0,50 -0,08 -13,79 10 000 -20,64
Puma Exploration (PUM) 0,23 0,05 24,32 80 500 27,78
Radisson Mining Resources (RDS) 0,24 0,00 0,00 15 000 -21,67
Raymor Industries (RAR) 1,34 -0,06 -4,29 94 300 173,47
Ressources Majescor (MAJ) 0,14 0,00 0,00 109 706 -20,59
Robex Ressources (RBX) 0,20 -0,03 -13,04 11 000 -11,11
Rocmec Mining (RMI) 0,20 -0,03 -13,04 904 250 5,26
Roctest (RTT) 2,00 0,13 6,95 7 000 -14,89
Rolland Virtual Business Sys (VBS) 0,25 0,04 19,05 10 130 -21,88
Searchgold Resources (RSG) 0,16 0,01 3,23 918 800 77,78
Sensio Technologies (SIO) 0,52 0,00 0,00 0 n.d.
Sirios Resources (SOI) 0,24 -0,04 -14,29 45 500 26,32
Sonomax Hearing Healthcare (SHH) 0,27 0,05 20,46 149 000 17,78
Sonomed (SNM) 0,10 0,00 0,00 0 0,00
South-Malartic Exploration (MSU) 0,15 0,00 0,00 7 000 -17,14
Sportscene Group (SPS/A) 15,00 0,00 0,00 300 42,86
Strateco Resources (RSC) 0,80 -0,06 -6,98 674 200 392,72
Syscan International (SYA) 0,23 0,01 4,55 12 526 -2,13
Tom Exploration (TUM) 0,09 0,00 0,00 0 -68,42
Torr Canada (TOR) 0,83 -0,07 -7,78 44 800 45,61
Typhoon Exploration (TOO) 0,38 0,04 11,77 134 500 35,71
Vantex Resources (VTX) 0,15 0,01 3,45 43 500 -6,25
Vigil Locating Systems (VIG) 0,05 0,00 0,00 80 000 0,00
Vior Exploration (VIO) 0,18 -0,01 -5,26 1 698 000 -10,00
Wanted Technologies (WAN) 0,20 0,00 0,00 0 -42,86

FERMETURE CHANGEMENT VAR. CETTE
$ NET % VOLUME ANNÉE %

TSX CROISSANCE  12 mois  5 derniers jours

| FERMETURE 2 498,39 | VAR. 1 AN 21,15% | VAR. 1 JOUR -1,54%
| 52 SEMAINES HAUT 3 309,90 BAS 1 957,46

ÉTATS-UNIS 50 GÉANTS
Les plus grandes entreprises américaines inscrites à New York

3M (MMM) 73,42 0,17 0,23 88,35 67,05 55,3
Abbott Laboratories (ABT) 48,55 -0,61 -1,24 49,87 37,50 74,2
Altria (MO) 82,59 0,07 0,09 85,00 68,36 172,9
American Express (AXP) 54,26 0,85 1,59 55,00 46,59 65,9
American International (AIG) 65,58 -0,01 -0,02 71,09 57,52 170,4
AT&T (T) 32,06 0,62 1,97 32,35 21,75 124,5
Bank Of America (BAC) 52,49 0,46 0,88 52,75 41,13 237,6
Bellsouth (BLS) 42,07 0,74 1,79 42,45 24,32 76,4
Boeing (BA) 76,19 1,32 1,76 89,58 62,01 60,6
Caterpillar (CAT) 65,88 -0,68 -1,02 82,03 48,25 43,2
Chevron (CVX) 60,88 -1,01 -1,63 68,47 53,76 133,8
Citigroup (C) 49,90 0,20 0,40 50,72 44,00 246,7
Coca-Cola (KO) 44,45 0,07 0,16 45,40 39,36 104,1
Cononophillips (COP) 57,25 -1,05 -1,80 72,50 57,03 94,3
Eli Lilly & Co (LLY) 55,75 0,73 1,33 59,24 49,47 63,0
Exxon Mobil (XOM) 64,11 -1,39 -2,12 71,22 54,50 381,1
Fannie Mae (FNM) 54,12 0,22 0,41 58,60 41,34 52,4
General Electric (GE) 35,02 0,17 0,49 36,34 32,06 361,5
Goldman Sachs (GS) 166,60 3,21 1,97 169,31 110,23 75,0
Hewlett-Packard (HPQ) 36,78 0,43 1,18 37,25 25,53 100,7
Home Depot (HD) 36,38 0,10 0,28 43,95 32,85 75,1
Intl Business Machines (IBM) 83,42 1,55 1,89 89,94 72,73 127,0
Johnson & Johnson (JNJ) 64,19 0,01 0,02 65,33 56,65 187,8
Jpmorgan Chase & Co (JPM) 47,22 0,42 0,90 47,49 32,92 163,9
Medtronic (MDT) 47,53 1,04 2,24 59,87 42,37 54,6
Merck & Co (MRK) 41,94 0,76 1,85 42,23 25,50 91,3
Merrill Lynch & Co (MER) 77,66 0,57 0,74 81,25 58,64 68,8
Morgan Stanley (MS) 72,35 0,50 0,70 73,65 50,73 77,6
Motorola (MOT) 25,25 0,32 1,28 25,55 18,66 61,9
Occidental Petroleum (OXY) 44,38 -0,70 -1,55 55,45 34,40 37,5
Pepsico (PEP) 65,12 0,35 0,54 65,99 53,55 107,4
Pfizer (PFE) 28,47 0,27 0,96 28,51 20,27 207,6
Procter & Gamble (PG) 61,63 0,72 1,18 62,50 52,75 195,7
Schlumberger Ltd (SLB) 56,09 -1,69 -2,93 74,75 38,65 66,4
Sprint Nextel rp (S) 17,48 0,14 0,81 24,39 15,92 52,2
Texas Instruments (TXN) 32,34 0,54 1,70 36,40 26,77 49,6
TimeWarner (TWX) 17,61 0,22 1,27 18,74 15,70 71,6
Tyco International (TYC) 27,03 0,20 0,75 31,28 24,65 54,5
Us Bancorp (USB) 33,15 0,11 0,33 33,36 27,32 58,9
United Parcel Serv.Cl B (UPS) 72,61 0,41 0,57 83,99 65,50 78,5
United Techno. (UTX) 63,90 -0,25 -0,39 66,39 49,29 64,6
Unitedhealth (UNH) 51,53 -0,34 -0,66 64,61 41,44 69,4
Verizon Commun. (VZ) 36,67 0,67 1,86 36,78 29,13 106,3
Wachovia (WB) 55,38 0,18 0,33 60,04 46,30 88,0
Walgreen (WAG) 49,95 0,04 0,08 51,60 39,55 50,3
Wal-Mart Stores (WMT) 48,87 0,37 0,76 50,87 42,31 203,7
Walt Disney (DIS) 31,03 0,56 1,84 31,05 22,89 64,9
Wellpoint (WLP) 77,74 0,15 0,19 80,40 65,50 48,7
Wells Fargo & Com. (WFC) 36,30 0,33 0,92 36,89 28,81 122,2
Wyeth (WYE) 50,89 0,34 0,67 51,45 40,90 68,5

MONDE 50 LEADERS
Une sélection de titres étrangers inscrits à New York

Listes établies à partir de l’indice NYSE World Leaders qui regroupe,
en fonction de leur valeur boursière, les 100 plus grandes entreprises
américaines et les 100 plus grandes entreprises non américaines inscrites
au New York Stock Exchange.

VALEUR
FERMETURE CHANGEMENT 52 SEMAINES BOUR.

$ US NET % HAUT BAS MM $US

ABB – Suisse (ABB) 13,44 0,13 0,98 14,85 6,92
ABN Amro – Pays Bas (ABN) 28,88 0,66 2,34 31,34 22,70
Allianz – Allemagne (AZ) 17,17 0,41 2,45 17,57 12,45
America Movil –Mexique (AMX) 39,36 0,49 1,26 41,25 22,20
AstraZeneca – Grande-Bretagne (AZN) 63,22 1,02 1,64 65,52 43,92
Axa – France (AXA) 37,03 0,95 2,63 38,76 26,03
Barclays – Grande-Bretagne (BCS) 51,00 0,91 1,82 51,75 37,16
BASF – Allemagne (BF) 79,09 1,13 1,45 88,35 69,35
Bayer – Allemagne (BAY) 49,30 -0,20 -0,40 51,40 33,70
BHP Billiton – Australie (BHP) 36,79 -0,29 -0,78 50,74 29,24
BP – Grande-Bretagne (BP) 65,00 -0,20 -0,31 76,85 63,26
Canon – Japon (CAJ) 51,14 0,63 1,25 53,10 34,38
China Mobile – Chine (CHL) 35,03 1,77 5,32 35,18 21,40
Crédit Suisse – Suisse (CSR) 58,63 0,92 1,59 64,34 41,88
DaimlerChrysler – Allemagne (DCX) 49,99 0,70 1,42 60,22 45,98
Deutsche Bank – Allemagne (DB) 118,17 2,63 2,28 127,74 88,87
Deutsche Telekom – Allemagne (DT) 15,34 0,47 3,16 18,66 13,58
Diageo – Grande-Bretagne (DEO) 71,61 0,71 1,00 73,99 56,97
Endesa – Espagne (ELE) 37,02 1,03 2,86 37,10 23,87
France Telecom – France (FTE) 22,21 0,58 2,68 29,43 20,76
GlaxoSmithKline – Grande-Bretagne (GSK) 54,05 -0,27 -0,50 58,40 48,98
Groupe Danone – France (DA) 29,42 0,27 0,93 29,86 19,48
Honda Motor – Japon (HMC) 32,91 0,36 1,11 37,95 26,50
HSBC Holdings – Grande-Bretagne (HBC) 90,75 1,00 1,11 92,35 77,23
ING Groep – Pays Bas (ING) 43,97 1,18 2,76 44,11 27,81
Philips Electronics – Pays Bas (PHG) 34,66 0,46 1,35 35,07 25,12
Lloyds TSB Group – Grande-Bretagne (LYG) 40,31 0,52 1,31 40,89 31,05
Matsushita Elec. Ind. – Japon (MC) 20,85 -0,01 -0,05 25,14 16,46
Mitsubishi UFJ Finan. – Japon (MTU) 12,37 -0,16 -1,28 16,75 11,00
National Grid – Grande-Bretagne (NGG) 61,39 0,55 0,90 61,71 44,18
Nokia – Finlande (NOK) 19,12 0,28 1,49 23,47 15,81
Nomura Holdings – Japon (NMR) 17,74 -0,01 -0,06 24,30 14,17
Novartis – Suisse (NVS) 58,01 0,86 1,51 58,57 48,82
NTT DoCoMo – Japon (DCM) 15,45 0,21 1,38 18,78 13,83
Prudential – Grande-Bretagne (PUK) 23,47 0,47 2,04 26,48 16,60
Repsol YPF – Espagne (REP) 27,35 0,09 0,33 33,98 25,29
Rio Tinto – Grande-Bretagne (RTP) 182,44 3,37 1,88 253,33 146,55
Royal Dutch Shell – G.-B. et Pays Bas (RDS/A)64,64 0,19 0,30 72,38 57,79
Sanofi-Aventis – France (SNY) 43,91 0,67 1,55 50,05 39,23
SAP – Allemagne (SAP) 49,03 1,17 2,45 57,71 41,30
Siemens – Allemagne (SI) 85,69 0,64 0,75 99,53 72,28
Sony – Japon (SNE) 41,54 -0,22 -0,53 52,29 31,80
SUEZ – France (SZE) 44,65 0,55 1,25 45,00 26,25
Taiwan Semic. Manuf. – Taiwan (TSM) 9,86 0,19 1,97 11,04 7,28
Telefonica – Espagne (TEF) 50,50 1,08 2,19 51,94 43,15
Total SA – France (TOT) 63,74 0,49 0,78 71,10 58,06
Toyota Motor – Japon (TM) 107,29 0,93 0,87 124,00 86,04
UBS – Suisse (UBS) 58,22 1,05 1,84 61,70 40,73
Unilever – G.-B. et Pays Bas (UN) 24,25 0,27 1,13 24,46 20,65
Vodafone – Grande-Bretagne (VOD) 21,70 0,15 0,70 27,24 19,07

FERMETURE CHANGEMENT 52 SEMAINES
$ US NET % HAUT BAS

DOW JONES  INDUSTRIEL  12 mois NASDAQ  12 mois

| FERMETURE 11 613,19
| VAR. 1 AN 10,80% | 1 J 0,63%
| 52 SEMAINES HAUT 11 670,19

BAS 10 156,46

| FERMETURE 2 252,89
| VAR. 1 AN 5,70% | 1 J 1,37%
| 52 SEMAINES HAUT 2 375,54

BAS 2 012,78

LPA CANADA
Une sélection d’entreprises canadiennes majeures inscrites à la Bourse de Toronto

▼ ARC Energy (AET-U) 25,25 -0,93 -3,55 -4,68 31,20 20,20
ATI Technologies (ATY) 24,82 0,04 0,16 25,35 24,88 14,84
Banque CIBC (CM) 83,92 0,77 0,93 9,83 86,55 70,03
Banque Scotia (BNS) 48,18 0,03 0,06 4,42 49,80 41,55

▲ Banque TD (TD) 65,67 0,66 1,02 7,43 66,85 54,75
▼ Barrick Gold (ABX) 31,95 -0,50 -1,54 -1,42 39,69 28,96
Brookfield Asset Manag (BAM/A) 48,89 0,11 0,23 25,12 51,60 33,09
Cameco (CCO) 43,49 -0,16 -0,37 17,88 49,95 27,34

▼ Canadian Natural Res. (CNQ) 49,18 -0,51 -1,03 -14,66 73,91 43,55
▼ Canadian Oil Sands (COS-U) 29,20 -1,30 -4,26 15,87 38,75 20,13
▲ Canadian Tire (CTC/A) 70,00 1,13 1,64 0,66 72,00 56,34
Canadien Pacifique (CP) 53,86 0,13 0,24 10,57 65,17 45,55
Enbridge (ENB) 36,08 -0,13 -0,36 -0,72 38,82 31,75

▼ EnCana (ECA) 50,59 -1,41 -2,71 -3,75 69,64 44,96
▼ Enerplus Resources (ERF-U) 53,03 -2,68 -4,81 -5,07 66,00 45,79
Glamis Gold (GLG) 42,40 0,24 0,57 32,62 53,05 22,35
Goldcorp (G) 25,42 0,09 0,36 -1,85 45,99 20,57

▲ Great-West (GWO) 30,16 0,33 1,11 -1,76 31,00 26,90
▼ Husky Energy (HSE) 67,49 -1,93 -2,78 14,39 83,00 50,50
IGM Financial (IGM) 47,55 -0,04 -0,08 3,10 54,10 39,11

▼ Imperial Oil (IMO) 36,85 -0,95 -2,51 -4,21 45,79 32,28
Inco (N) 85,30 -0,01 -0,01 68,91 90,60 46,65

▲ Magna International (MG/A) 82,66 0,91 1,11 -1,60 92,10 75,88
Manuvie (MFC) 36,40 0,10 0,28 6,64 37,56 29,58

▼ Nexen (NXY) 54,00 -2,00 -3,57 -2,56 71,22 43,77
▼ PennWest Energy (PWT-U) 40,51 -1,79 -4,23 6,63 47,77 30,07
Petro-Canada (PCA) 42,64 -1,83 -4,12 -8,60 59,40 39,51

▲ Potash Corp of Sask. (POT) 112,87 3,69 3,38 21,24 118,71 84,76
▲ Research In Motion (RIM) 99,97 4,27 4,46 30,25 104,50 62,01
▲ Rogers Communications (RCI/B) 59,40 0,65 1,11 20,73 59,68 41,69
▲ Shaw Communications (SJR/B) 33,37 1,02 3,15 32,26 34,25 23,18
▼ Shell Canada (SHC) 30,94 -1,10 -3,43 -26,42 47,19 30,75
Shoppers Drug Mart (SC) 46,12 0,06 0,13 4,87 47,20 38,51
Sun Life (SLF) 46,19 0,36 0,79 -1,16 50,65 41,75

▼ Suncor Energy (SU) 74,93 -1,62 -2,12 2,20 102,18 57,00
▼ Talisman Energy (TLM) 17,68 -0,59 -3,23 -13,90 24,84 15,89
Teck Cominco (TCK/B) 68,54 -0,34 -0,49 10,46 87,75 46,21

▲ Telus (T) 61,75 1,24 2,05 29,02 62,80 42,62
▲ Thomson Corp. (TOC) 44,34 0,98 2,26 11,80 46,50 39,40
▲ TransCanada (TRP) 35,78 0,37 1,05 -2,37 37,90 30,77

FERMETURE CHANGEMENT VAR. CETTE 52 SEMAINES
$ NET % ANNÉE % HAUT BAS

▲▼ › Indique un titre qui a gagné ou perdu 1% et plus de sa valeur par rapport à la fermeture de la séance précédente.
Caractères gras › Indiquent une société dont l’action a atteint un haut ou un bas de 52 semaines en cours de séance.
M$ › Millions de dollars / La liste des titres est sujette à une révision périodique.
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Objectifs ambitieux pour Toyota

PHOTO YOSHIKAZU TSUNO, AFP ©

Le premier constructeur automobile japonais, Toyota, vise des ventes
annuelles mondiales s’élevant à 9,8 millions de véhicules en 2008, soit une
augmentation de 20 % par rapport aux 8,13 millions écoulés en 2005, a
annoncé hier son PDG, Katsuaki Watanabe (notre photo). « Nous allons
continuer à construire de nouvelles usines et à augmenter les capacités de
production existantes dans les marchés où une croissance est attendue », a
affirmé M. Watanabe lors d’une conférence de presse. Cette expansion des
capacités du constructeur, qui vise la couronne de numéro un mondial dès
cette année, va s’accompagner de 8000 embauches dans les métiers
technologiques d’ici à 2008, a ajouté le PDG.
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BOURSE DE TORONTO
S&P / TSX  12 mois  5 derniers jours

| FERMETURE 11 635,39 | VAR. 1 AN 6,71% | VAR. 1 JOUR -0,57%
| 52 SEMAINES HAUT 12 494,72 BAS 10 145,12

SOUS-INDICES
FERMETURE VAR.

Énergie 2 898,42 -78,17
Matériaux de base 1 955,09 -8,94
Prod. consom. de base 1 624,01 -5,84
Prod. consom. discré. 1 180,12 13,01
Produits industriels 1 051,28 -5,88
Services de télécom. 859,06 12,28
Services financiers 1 790,14 5,23
Services publics 1 751,91 -0,64
Soins de santé 468,71 3,45
Tech. de l’information 213,59 3,18

En tout temps, consultez les cotes boursières en direct sur lapresseaffaires.com

LES 10 PLUS ACTIFS
VOLUME CLÔT.$ CLÔT.%

NORTEL NETWORKS NT 11 698 085 2,62 0,02
BEMA GOLD BGO 9 523 906 5,21 0,11
TRIZEC CANADA TZC 7 592 444 34,73 -0,27
ABITIBI-CONSOL. A 7 282 767 3,02 0,24
YAMANA GOLD YRI 6 359 584 10,04 -0,51
TALISMAN ENERGY TLM 6 017 700 17,68 -0,59
BOMBARDIER/B BBD/B 4 995 952 3,42 -0,05
GOLDCORP G 4 413 793 25,42 0,09
EUROZINC MINING EZM 4 096 429 2,67 -0,06
KINROSS GOLD K 3 568 686 13,26 -0,06

TITRESGAGNANTS
EN% VOLUME CLÔT.$ CLÔT.%

MIDNIGHT OIL EXP. MOX 62 042 3,55 10,94
IMAGING DYNAMICS IDL 101 780 3,47 9,81
PACIFIC INSIGHT PIH 17 400 4,95 8,79
ABITIBI-CONSOL. A 7 282 767 3,02 8,63
CANADIANWORLD FU CWF 8 000 5,35 7,00

EN $ VOLUME CLÔT.$ CLÔT.$

ALLBANC SPLIT/A ABK/A 1 800 129,27 4,80
RESEARCH IN MOTIO RIM 993 445 99,97 4,27
BAM INVESTMENTS BNB 3 534 184,00 4,00
POTASH CORP OF SA POT 370 328 112,87 3,69
GILDAN ACTIVEWEAR GIL 143 129 56,65 2,72

TITRES PERDANTS
EN% VOLUME CLÔT.$ CLÔT.%

INTL SOVEREIGN E. ISR 7 860 2,11 -15,60
EMBER RESOURCES EBR 103 747 3,00 -10,45
DENISONMINES DENW 10 150 5,60 -8,94
MAHALO ENERGY CBM 22 396 2,65 -8,62
CYRIES ENERGY CYS 155 255 11,30 -8,50

EN $ VOLUME CLÔT.$ CLÔT.$

OIL SANDS SPLIT T OSTU 2 050 121,00 -6,02
ENERPLUS RES. ERFU 354 241 53,03 -2,68
iSHARES CDN S&P/E. XEG 768 203 75,20 -2,20
GEORGEWESTON WN 124 605 76,14 -2,09
DUVERNAY OIL DDV 167 555 33,46 -2,05

20-20 Techno. (TWT) 5,80 -0,10 8,42 5,00

A à B
Aastra Tech. (AAH) 27,37 -0,30 39,99 25,50
Aber Diamond (ABZ) 37,36 -1,25 49,35 32,64
Abitibi-Consol. (A) 3,02 0,24 5,35 2,57
Absolute Softw. (ABT) 5,32 -0,06 5,96 2,20
Accord Finl. (ACD) 7,75 0,00 8,25 7,00
Accrete Ener. (GZ) 7,00 0,00 10,95 5,85
Ace Aviation (ACE/A) 33,62 0,40 37,29 25,85
Adaltis (ADS) 2,54 0,00 3,60 1,80
Addax Petro. (AXC) 24,00 -1,07 31,00 19,50
Addenda Cap. (ADV) 24,50 0,00 33,00 23,50
Adf Group (DRX) 1,46 -0,06 1,58 0,42
Adherex Tech (AHX) 0,49 -0,01 1,70 0,34
ADS (AAL/A) 1,36 0,03 1,95 0,96
Aecon Group (ARE) 5,44 -0,01 7,04 5,05
Aeterna Zentaris (AEZ) 5,88 -0,12 8,79 4,85
Afriore (AFO) 6,75 -0,14 7,00 1,30
Agf Mgmt (AGF/B) 23,15 0,45 25,77 17,90
Agnico-Eagle (AEM) 33,18 -0,66 45,65 15,11
Agricore Unit. (AU) 8,02 -0,01 8,99 6,40
Agrium (AGU) 29,35 1,20 31,36 22,32
cAinsworth Lum. (ANS) 13,76 -0,74 30,40 13,50
Airboss Amer. (BOS) 4,92 -0,03 5,45 3,75
AirIQ (IQ) 0,15 0,00 0,45 0,13
Akita Drilling (AKT/A) 19,90 0,29 26,35 17,50
Alamos Gold (AGI) 8,49 -0,16 12,00 4,17
Alarmforce Inds (AF) 4,70 0,01 4,85 3,20
Alberta Clipper (ACN) 6,05 -0,20 6,47 2,61
Alcan (AL) 44,49 -0,66 64,99 34,86
Alexco Res. (AXR) 3,27 -0,03 4,10 1,45
Algo (AO) 0,06 0,00 0,17 0,03
Algoma Cent. (ALC) 106,00 -1,00 110,00 77,00
Algoma Steel (AGA) 34,15 -0,55 38,44 19,50
Allen-Vanguard (VRS) 2,90 0,00 3,12 0,84
Alliance Atlan, (AAC/B) 35,59 0,46 38,09 28,02
Allon Therap. (NPC) 0,87 -0,08 1,30 0,55
Almaden Miner. (AMM) 2,62 -0,03 3,70 1,70
Altagas Utility (AUI) 6,90 0,04 10,48 6,50
Ambrilia Bioph. (AMB) 0,34 0,01 0,41 0,18
American Bonan. (BZA) 0,37 0,02 0,78 0,35
Amerigo Res. (ARG) 1,70 -0,02 3,18 1,61
Amica Mature L. (ACC) 7,65 0,00 8,00 4,90
Amisco (IAC) 1,36 0,04 4,69 1,27
Amisk (AS/A) 0,95 0,00 1,15 0,20
Anderson Ener. (AXL) 3,97 0,00 8,38 3,90
Andres Wine (ADW/A) 32,50 -0,05 33,60 24,75
Angiotech (ANP) 12,01 -0,07 19,29 11,56
Anormed (AOM) 11,15 0,28 11,66 3,00
Antrim Energy (AEN) 3,75 -0,12 5,19 1,50
Aquiline Res. (AQI) 4,29 -0,01 6,40 1,35
Arbor Memorial (ABO/B) 23,20 -0,50 23,75 19,70
ARC Resources (ARX) 52,80 0,00 60,00 37,88
Arsenal Energy (AEI) 0,96 -0,04 1,98 0,95
ART Adv. Res. (ARA) 0,45 0,00 0,95 0,41
Asbestos (AB) 6,00 0,00 12,50 4,65
Ascalade Com. (ACG) 5,93 0,04 7,29 3,97
Ascendant Cop. (ACX) 0,75 -0,04 2,00 0,46
Ashton Mining (ACA) 1,12 -0,02 1,60 0,99
Astral Media (ACM/A) 40,41 -0,74 41,84 29,38
Atco (ACO/X) 42,94 0,05 43,80 33,10
xAti Techno. (ATY) 24,82 0,04 24,88 14,84
Atlantis Syst. (AIQ) 0,43 0,03 0,75 0,31
Atlas Energy (AED) 3,58 -0,12 5,90 3,35
Atna Res. (ATN) 1,13 0,00 2,56 0,83
Atrium Biotech. (ATB) 15,55 -0,05 18,20 10,10
Ats Automation (ATA) 13,25 -0,12 18,45 9,09
Aur Resources (AUR) 16,10 -0,78 21,10 8,05
Aurizon Mines (ARZ) 2,69 -0,04 3,36 1,23
Aurora Energy (AXU) 8,90 -0,27 11,35 3,55
Automodular (AM) 0,97 0,02 1,35 0,63
Avcorp Ind. (AVP) 1,47 0,01 1,60 0,67
Avnel Gold Min. (AVK) 1,20 0,00 1,25 0,85
Axcan Pharma (AXP) 14,90 -0,07 21,85 12,10
Axia Netmedia (AXX) 2,80 0,05 3,15 1,91
cAzure Dynam. (AZD) 0,67 -0,07 1,68 0,66
Baffinland Iron (BIM) 2,27 0,00 2,95 1,25
Ballard Power (BLD) 6,00 -0,22 14,92 4,70
xBam Invest. (BNB) 184,00 4,00 184,00 85,00
cBankers Petrol. (BNK) 0,61 -0,04 1,98 0,60
Banque Can West. (CWB) 43,87 -0,13 45,55 33,28
Banque CIBC (CM) 83,92 0,77 86,55 70,03
Banque de Mtl (BMO) 66,96 0,02 70,24 56,00
Banque Laurent. (LB) 28,73 0,13 36,72 28,01
Banque Nationale (NA) 61,20 0,25 65,84 55,89
Banque Royale (RY) 49,50 -0,11 51,49 40,42
Banque Scotia (BNS) 48,18 0,03 49,80 41,55
Banque TD (TD) 65,67 0,66 66,85 54,75
Banro (BAA) 8,15 -0,30 14,25 6,60
Barrick Gold (HCX) 17,28 -0,03 21,45 15,50
Barrick Gold (ABX) 31,95 -0,50 39,69 28,96
BCE (BCE) 30,30 0,53 32,05 25,32
Bear Ridge Res. (BER) 4,20 -0,15 6,23 3,60
Becker Milk (BEK/B) 11,25 0,00 12,00 9,25
Belzberg Tech. (BLZ) 9,39 0,39 9,45 3,00
Bema Gold (BGO) 5,21 0,11 6,97 2,62
Bennett Enviro (BEV) 1,32 0,07 6,19 1,15
cBerens Energy (BEN) 1,42 -0,03 3,89 1,42
Bestor (BES) 0,21 0,00 0,47 0,19
Biomira (BRA) 1,19 -0,01 2,29 0,96
Bioms Medical (MS) 3,46 -0,03 4,25 2,30
Bioniche Life (BNC) 0,78 0,08 1,20 0,60
Bioscrypt (BYT) 0,71 -0,03 1,51 0,67
Biovail (BVF) 16,81 0,09 32,96 16,25
cBirchcliff Ener. (BIR) 4,50 0,00 7,92 4,10
Birim Goldfields (BGI) 0,39 0,00 0,65 0,34
Blue Mountain (GAS) 5,44 0,00 5,90 4,00
Blue Pearl Min. (BLE) 6,43 0,25 6,97 0,47
BMTC (GBT/A) 18,03 0,03 19,98 13,11

Bocenor (GBO) 0,42 0,00 0,75 0,20
Bombardier (BBD/B) 3,42 -0,05 4,32 2,34
Boralex (BLX) 9,67 0,17 11,25 7,10
Bow Valley Ener. (BVX) 5,08 -0,24 7,18 4,05
Bowater Can (BWX) 25,01 0,00 38,00 23,10
BPO Properties (BPP) 53,25 -1,00 55,00 36,00
Bradmer Pharm. (BMR) 3,25 0,00 7,00 3,25
Brainhunter (BH) 0,57 0,00 1,09 0,46
Brampton Brick (BBL/A) 12,50 0,00 15,25 10,75
Brazilian Diam. (BDY) 0,22 0,00 0,45 0,18
Breakwater (BWR) 1,09 -0,04 1,69 0,36
Brick Brewing (BRB) 2,22 -0,03 2,51 2,05
Brookfield (BAM/A) 48,89 0,11 51,60 33,09
Buhler Ind. (BUI) 5,56 -0,06 7,60 4,35
Bulldog Res. (BD) 2,80 -0,20 3,44 1,02
Burmis Energy (BME) 3,00 -0,16 4,34 2,88

C
cC1 Energy (CTT) 1,02 -0,06 3,39 1,02
CAE (CAE) 9,33 -0,03 9,82 7,30
Caldera Res. (CDR) 0,07 0,00 0,12 0,07
Caldwell Part. (CWL/A) 1,48 0,00 2,01 1,48
Caledonia Min. (CAL) 0,12 0,00 0,26 0,10
cCalfrac Well (CFW) 21,56 -0,99 46,21 21,31
Calian Techno. (CTY) 10,92 -0,04 14,05 9,90
Calvalley Pet. (CVI/A) 5,51 -0,19 9,00 2,90
Cambior (CBJ) 4,02 -0,11 4,74 2,00
Cameco (CCO) 43,49 -0,16 49,95 27,34
Campbell Res. (CCH) 0,13 0,00 0,30 0,09
Can Bread (CBY) 60,50 -0,50 66,10 48,30
Can Hydro (KHD) 5,21 0,02 6,45 4,40
Can National (CNR) 46,54 -0,26 55,95 39,75
Can Natural (CNQ) 49,18 -0,51 73,91 43,55
Can South Petr. (CSW) 14,60 0,00 16,17 5,09
Can Superior (SNG) 2,14 -0,02 3,11 2,01
Can Utilities (CU) 42,75 0,49 46,20 35,15
Can Zinc (CZN) 0,59 0,01 1,63 0,44
Can. Pacifique (CP) 53,86 0,13 65,17 45,55
Canaccord (CCI) 17,79 0,39 27,50 10,75
Canadian Gold (CGH) 1,07 0,01 1,52 0,57
Canadian Royalt. (CZZ) 1,90 -0,06 2,15 1,20
Canadian Satel. (XSR) 7,20 0,00 16,00 6,50
Canadian Sub (CSE) 5,16 -0,25 8,30 2,80
Canadian Tire (CTC/A) 70,00 1,13 72,00 56,34
Canam Group (CAM) 9,73 -0,37 11,66 6,75
Canarc Res. (CCM) 0,70 -0,03 0,95 0,34
Cancor Mines (KCR) 0,27 -0,03 0,42 0,15
Candax Energy (CAX) 0,52 -0,04 1,73 0,39
Candente Res. (DNT) 0,88 0,03 1,24 0,42
Canfor (CFP) 11,35 0,19 14,00 10,37
Cangene (CNJ) 8,27 0,01 11,00 7,62
Canwest Global (CGS) 8,50 -0,08 13,76 7,92
cCanyon Serv. (FRC) 8,30 -0,27 14,55 8,30
Capitol Energy (CPX) 4,50 -0,24 6,95 4,40
Capstone Min. (CS) 1,39 -0,11 2,24 0,69
Cardero Res. (CDU) 1,45 -0,03 5,79 1,26
Cardiome (COM) 13,38 0,12 16,39 8,42
Carmanah Tech. (CMH) 2,90 0,05 4,19 2,65
Cascades (CAS) 12,15 0,05 12,85 7,35
cCaspian Ener. (CEK) 1,36 0,04 3,68 1,27
Catalyst Paper (CTL) 3,17 0,03 3,48 2,40
CCL Ind. (CCL/B) 28,18 0,42 35,50 26,73
CE Franklin (CFT) 12,50 -0,58 20,85 10,69
Celestica (CLS) 11,69 0,16 14,00 8,67
Celtic Explo. (CLT) 13,14 -0,11 14,80 11,06
Centerra Gold (CG) 10,10 -0,04 15,97 7,17
Centurion Ener. (CUX) 7,15 -0,05 15,00 5,51
Century II Hold. (CH) 6,95 0,05 8,43 2,40
Ceramic Prot. (CEP) 17,50 0,08 25,65 13,25
Certicom (CIC) 6,09 0,19 8,75 5,09
CGI (GIB/A) 7,05 -0,10 9,94 6,50
Chamaelo Explo. (CXN) 4,94 -0,16 8,34 4,86
Chariot Res. (CHD) 0,56 -0,02 0,77 0,29
Chartwell (CWH) 2,20 -0,05 5,48 2,15
CHC Helicopter (FLY/A) 22,65 -0,15 31,25 22,11
Chemokine Ther. (CTI) 0,75 0,00 1,43 0,61
Chum (CHM) 51,81 0,00 54,00 29,00
Churchill (CUQ) 5,00 0,00 6,19 2,85
CIC Energy (ELC) 7,44 0,07 9,00 6,00
cCinch Energy (CNH) 1,38 0,02 3,77 1,25
Cipher Pharm. (DND) 2,85 -0,23 5,40 1,00
Clairvest (CVG) 10,16 -0,08 11,49 9,14
Clarke (CKI) 11,60 0,05 12,25 8,75
Claude Res. (CRJ) 1,30 -0,05 1,84 0,82
Claymore F. (CRQ) 10,11 0,00 10,52 9,43
Cline Mining (CMK) 0,50 0,00 1,08 0,42
Clublink (LNK) 10,40 0,39 11,00 9,25
Coalcorp Mining (CCJ) 0,54 0,04 1,08 0,46
Coastal Cont. (COA) 0,95 0,00 2,89 0,85
Cogeco (CGO) 22,50 0,00 29,50 19,30
Cogeco Cable (CCA) 25,00 -0,10 32,00 20,21
Cognos (CSN) 37,67 -0,40 46,76 28,44
Collicutt Ener. (COH) 6,45 -0,15 7,28 3,11
Com Dev Intl. (CDV) 5,60 -0,10 6,00 1,67
Comaplex Mine. (CMF) 3,25 0,00 4,25 2,25
Commercial Sol. (CSA) 6,75 -0,25 8,99 3,05
Compton Pet. (CMT) 11,18 -0,40 19,24 11,00
Computer Mod. (CMG) 8,10 -0,09 8,40 6,06
Conjuchem (CJB) 1,35 0,19 2,98 0,51
Connacher Oil (CLL) 3,38 -0,20 6,07 2,01
Cons HCI (CXA/B) 8,75 0,00 10,00 6,26
Constel. Softw. (CSU) 20,25 -0,45 23,90 17,25
Coolbrands (COB/A) 0,69 0,00 3,18 0,62
Corby (CDL/A) 23,80 0,25 28,50 18,13
Cordero Ener. (COR) 6,40 -0,29 7,70 5,50
Corel (CRE) 13,25 -0,46 18,11 10,62
Coretec (CYY) 1,20 -0,15 1,60 0,60
Corridor Res. (CDH) 5,90 -0,08 6,90 1,90
Corriente (CTQ) 4,75 -0,10 7,74 3,03
xCorus Ent. (CJR/B) 41,83 0,03 42,64 28,75
Cossette Comm. (KOS) 8,75 0,00 13,05 7,60
Cott (BCB) 19,57 -0,04 27,45 12,60
Couche-Tard (ATD/B) 23,61 0,41 27,83 19,70
Counsel (CXS) 0,50 -0,03 0,77 0,25
CPI Plastics (CPI) 2,50 0,00 2,89 1,30
Crew Energy (CR) 11,38 -0,45 20,56 11,06
Crew Gold (CRU) 2,15 0,10 3,08 1,25
Cryocath Tech. (CYT) 2,00 0,05 6,19 1,72
Cryptologic (CRY) 29,41 0,38 33,09 17,60
Crystallex (KRY) 3,15 -0,09 7,17 1,17
CSI Wireless (CSY) 1,75 0,01 2,50 1,11
Cumberland (CLG) 5,99 0,21 6,63 1,58
Cunningham Lind. (LIN) 2,65 0,00 4,75 2,65
CV Technologies (CVQ) 3,95 -0,02 4,74 2,55
Cvtech (CVT) 0,90 0,00 1,50 0,70
Cygnal Tech. (CYN) 0,74 -0,05 1,38 0,66
Cyries Energy (CYS) 11,30 -1,05 17,85 9,85

D à F
Dalsa (DSA) 14,00 0,10 16,34 11,50
Danier Leather (DL) 6,00 0,00 11,00 5,37
Datamark (DMK) 1,50 -0,05 3,75 1,40
Datamirror (DMC) 11,99 0,00 11,99 8,20
Defiant Res. (DFR) 3,45 0,05 5,50 2,80
cDelphi En. (DEE) 3,20 -0,20 6,15 3,15
Denison Min. (DEN) 16,15 -0,20 18,70 10,56
Descartes (DSG) 4,50 -0,08 4,78 2,50
Destiny Res. (DSC) 9,11 0,01 12,50 8,30
DHX Media (DHX) 1,65 0,00 2,60 1,60

Diagnocure (CUR) 3,10 0,05 5,40 2,93
Diamond Tree (DT) 5,31 -0,05 8,27 4,80
Diaz Res. (DZR) 0,92 -0,01 1,31 0,74
Digital Dispat. (DD) 3,90 -0,05 4,10 3,14
Discovery Air (DA/A) 1,97 0,07 2,49 0,50
Divestco (DVT) 3,90 -0,10 7,00 2,42
Domtar (DTC) 6,68 0,26 8,76 4,70
Dorel (DII/B) 27,00 0,00 34,30 22,64
Dover Ind. (DVI) 13,25 0,00 14,75 12,92
Draxis Health (DAX) 5,00 0,00 6,03 4,32
Dual Explo. (DLX) 1,35 0,00 2,55 1,20
Duke Energy (DX) 35,08 -0,07 36,10 31,05
Dundee (DBC/A) 46,10 0,10 47,00 26,85
Dundee Prec. (DPM) 10,65 0,05 14,60 8,80
Dundee Wea. M. (DW) 11,75 0,10 12,75 8,36
cDuvernay Oil (DDV) 33,46 -2,05 47,16 33,29
Dynatec (DY) 1,33 -0,05 1,80 1,01
Dynetek Ind. (DNK) 2,05 0,11 2,86 1,65
Eastern Plat. (ELR) 1,15 -0,02 1,85 1,03
Eastmain Res. (ER) 0,58 0,00 0,92 0,43
Easyhome (EH) 16,00 0,25 18,00 14,50
Ecopia Bio. (EIA) 0,27 0,02 0,74 0,23
EGI Financial (EFH) 8,00 0,00 11,00 7,75
E-L Fin. (ELF) 615,00 15,00 660,00 415,00
Eldorado Gold (ELD) 4,58 -0,01 6,60 3,35
Ember Res. (EBR) 3,00 -0,35 8,35 2,95
Emera (EMA) 20,50 -0,06 21,09 17,69
Emergis (EME) 5,35 0,09 5,49 3,52
Empire (EMP/A) 40,35 0,14 45,99 32,30
Enbridge (ENB) 36,08 -0,13 38,82 31,75
Encana (ECA) 50,59 -1,41 69,64 44,96
Endeavour Silver (EDR) 3,46 -0,08 5,39 2,07
Endev Energy (ENE) 1,25 -0,11 2,30 1,25
Enerchem (ECH) 4,70 -0,10 6,73 2,54
Enerflex Syst. (EFX) 26,50 -0,45 34,68 22,00
Energem Res. (ENM) 0,88 0,00 2,95 0,65
Energy Metals (EMC) 5,46 -0,04 8,20 2,80
xEngenuity T. (EGY) 1,11 0,00 1,29 0,35
Enghouse Sys. (ESL) 8,10 0,00 11,18 7,50
Ensign Energy (ESI) 18,04 -0,85 28,00 16,57
Entree Gold (ETG) 1,10 -0,04 2,95 0,86
Envoy Comm. (ECG) 2,42 0,00 2,70 1,50
Equitable (ETC) 29,25 0,25 30,50 23,52
cErdene Gold (ERD) 0,66 -0,09 1,68 0,57
Esi Entert. (ESY) 2,80 0,00 3,20 1,75
Etruscan Res. (EET) 3,46 -0,13 4,48 1,26
Eurasia Gold (EGX) 1,40 0,15 4,50 0,50
European Gold (EGU) 3,65 -0,15 4,70 1,72
Eurozinc Min. (EZM) 2,67 -0,06 3,49 0,80
Evolved Digit. (EVD) 0,17 0,00 0,34 0,14
Exall Res. (EXL) 2,33 0,12 2,81 0,62
Exalta Energy (EXA) 4,20 -0,05 7,40 3,82
Excel-Tech (NRV) 2,50 0,00 5,39 2,20
Exco Tech (XTC) 4,10 0,05 4,50 3,35
Exfo Electro Op. (EXF) 6,25 0,07 9,77 5,06
Extendicare (EXE/A) 23,00 0,20 28,04 16,27
Extreme CCTV (EXC) 2,82 0,02 3,60 2,12
Fairfax Fin. (FFH) 149,87 0,32 208,00 100,00
cFairquest Ener. (FQE) 4,25 0,04 11,00 3,85
Fairwest Ener. (FEC) 0,53 0,02 0,79 0,40
Falconbridge (FAL) 62,28 -0,04 63,75 28,46
Far West Min. (FWM) 3,80 -0,03 5,95 2,80
Farallon Res. (FAN) 0,44 -0,01 1,03 0,43
Find Energy (FE) 8,74 -0,45 13,04 6,50
Finning Int. (FTT) 38,36 0,36 42,72 35,26
Firan Techno. (FTG) 1,51 0,00 1,79 1,01
First Calgary (FCP) 7,33 -0,67 12,60 5,70
First Cap Realty (FCR) 25,45 0,45 26,00 19,55
First Nickel (FNI) 0,41 0,01 1,90 0,30
First Quantum (FM) 53,50 -1,70 69,19 25,19
FirstService (FSV) 26,75 0,25 31,12 24,00
Flint Energy (FES) 59,54 -0,96 70,00 32,90
FNX Mining (FNX) 12,89 -0,26 16,30 9,05
Forbes Medi-Tech (FMI) 2,28 0,02 3,14 1,85
Formation Cap. (FCO) 0,27 -0,01 0,49 0,20
Fortis (FTS) 24,43 -0,08 25,64 20,36
Fortune Mineral (FT) 2,80 0,00 3,89 2,25
Forzani (FGL) 16,60 0,21 17,20 11,00
Four Seasons H. (FSH) 71,15 0,31 75,11 54,21
FPI (FPL) 5,50 0,00 7,15 4,05
Fraser Papers (FPS) 6,94 -0,03 10,39 6,75
Fronteer Dev. (FRG) 5,67 -0,13 8,23 3,00
Frontera Copper (FCC) 4,85 -0,10 5,75 1,70
Fun Techno. (FUN) 5,49 0,04 8,00 4,77

G
Gabriel Res. (GBU) 4,30 0,01 4,61 2,01
Galleon Energy (GO/A) 16,80 -0,46 25,00 12,00
Gammon Lake Res. (GAM) 13,27 0,25 21,48 8,40
Garda (GW) 23,32 -0,08 27,50 11,00
Garneau (GAR) 1,74 0,00 2,35 1,02
Gateway Gold (GTQ) 1,13 -0,05 2,00 0,60
GBS Gold Int. (GBS) 2,45 0,15 2,90 1,52
Gemcom Softw. (GCM) 0,96 0,00 1,45 0,53
Gemini Energy (GNI) 2,80 0,00 4,28 2,51
Gendis (GDS) 2,35 -0,04 2,95 2,20
Genesis Land D. (GDC) 4,66 0,11 7,15 2,56
Gennum (GND) 12,46 0,76 18,00 9,55
Gentry Res. (GNY) 4,78 -0,24 6,75 4,25
Geocan Energy (GCA) 1,65 -0,09 2,27 1,44
Gerdau Ameris. (GNA) 10,62 0,11 12,40 5,36
Gildan (GIL) 56,65 2,72 61,23 37,29
Glacier Vent. (GVC) 3,10 -0,01 4,00 2,46
Glencairn Gold (GGG) 0,64 0,00 0,95 0,37
Glendale Int. (GIN) 3,60 0,00 4,24 3,00
Glentel (GLN) 6,05 -0,15 7,89 5,60
Global Copper (GLQ) 1,57 0,05 2,20 1,05
Global Railway (GBI) 3,35 0,05 3,79 1,15
Globex Min. E. (GMX) 4,55 -0,07 5,66 0,65
Gluskin Sheff (GS) 15,20 -0,30 19,00 14,71
Goldcorp (G) 25,42 0,09 45,99 20,57
Goodfellow (GDL) 26,25 0,00 28,75 21,20
Grande Cache (GCE) 1,07 -0,06 7,94 0,83
Grandview Gold (GVX) 0,92 -0,08 2,05 0,78
Great Basin Gold (GBG) 1,45 -0,02 2,77 1,01
Great Can Gam. (GCD) 11,75 0,35 19,15 9,94
Great Plains (GPX) 1,72 -0,08 3,24 1,56
Great-West Life. (GWO) 30,16 0,33 31,00 26,90
Grey Horse Cap. (GHC) 5,52 0,00 6,15 2,25
cGrey Wolf Expl. (GWE) 3,50 -0,20 6,65 3,45
Greystar Res. (GSL) 10,25 0,20 12,92 6,20
Guardian Cap. (GCG) 11,00 0,00 14,00 10,75
Guest-Tek Inter. (GTK) 2,00 -0,01 7,00 1,58
Guyana Goldf. (GUY) 8,35 -0,23 9,85 2,61

H à J
cHaemacure (HAE) 0,16 0,00 0,38 0,15
Hammond Pow. (HPS/A) 4,10 0,10 4,19 2,22
Hanfeng Ever. (HF) 3,39 0,04 4,60 2,26
Harris Steel (HSG) 29,10 -0,90 32,77 22,50
Hart Stores (HIS) 5,20 0,00 5,88 3,45
Helix Biophar. (HBP) 2,01 0,01 4,70 1,65
Heritage Oil (HOC) 17,10 -0,07 19,00 8,50
Heroux-Devtek (HRX) 4,50 -0,05 5,23 3,25
High Liner F. (HLF) 8,98 0,23 9,90 8,10
High River Gold (HRG) 2,15 0,05 3,18 1,19
cHighpine Oil (HPX) 16,30 -0,88 24,75 16,10
cHillsborough (HLB) 0,65 -0,03 1,61 0,59
Hollinger (HLG/C) 1,90 -0,10 5,35 1,80

Homburg Inv. (HII/B) 4,00 0,15 6,75 2,70
Home Capital (HCG) 30,10 -0,55 43,00 28,90
Hudbay Mine. (HBM) 12,90 -0,70 17,05 3,02
Hummingbird (HUM) 31,26 0,20 32,38 22,05
Husky Energy (HSE) 67,49 -1,93 83,00 50,50
Husky Injection (HKY) 4,92 -0,02 6,90 3,76
cHydrogenics (HYG) 1,57 -0,13 5,03 1,55
Iamgold (IMG) 9,73 -0,23 13,08 7,55
Ibex Tech. (IBT) 0,13 0,00 0,29 0,11
IGM Financial (IGM) 47,55 -0,04 54,10 39,11
Imaging Dynam. (IDL) 3,47 0,31 5,61 2,50
Imax (IMX) 5,58 -0,08 12,72 4,91
Imperial Met. (III) 10,22 0,05 12,15 4,45
Imperial Oil (IMO) 36,85 -0,95 45,79 32,28
Inco (N) 85,30 -0,01 90,60 46,65
Ind. Alliance (IAG) 32,55 0,05 34,40 26,81
Indigo B & M (IDG) 14,35 -0,10 16,52 8,13
ING Canada (IIC) 54,71 0,37 61,30 42,62
Inmet Mining (IMN) 42,44 -1,12 49,95 18,70
Innicor Sub Tec. (IST) 2,35 -0,05 3,40 1,62
Innova Explo. (IXL) 5,92 -0,08 9,35 4,56
Inscape (INQ) 3,66 -0,24 7,05 2,00
Int. Nickel Ven. (INV) 1,40 -0,06 1,71 0,85
Intermap Tech (IMP) 4,70 0,10 6,50 3,55
Intertape Poly. (ITP) 8,40 0,00 10,44 6,74
Intl Forest (IFP/A) 6,64 -0,06 8,11 6,01
Intl Sovereign (ISR) 2,11 -0,39 5,10 1,90
Intl Uranium (IUC) 5,60 -0,10 7,77 4,28
Intrawest (ITW) 39,10 0,15 41,94 25,26
Intrinsyc Soft. (ICS) 0,63 -0,01 1,49 0,62
IPL (IPI/A) 5,85 0,01 5,85 3,25
IPSCO (IPS) 98,06 0,78 126,99 69,16
Isotechnika (ISA) 1,20 -0,02 2,90 1,11
Iteration Ener. (ITX) 3,89 -0,01 6,80 3,56
iUnits 60 (XIU) 66,74 -0,17 70,57 57,35
iUnits Cdn. (XBB) 29,35 0,04 29,93 28,00
iUnits Comp. (XIC) 73,66 -0,41 78,65 63,54
xiUnits Div. (XDV) 21,33 0,07 21,38 19,35
iUnits Energ. (XEG) 75,20 -2,20 94,65 68,75
iUnits Finan. (XFN) 49,74 0,23 50,24 41,90
iUnits Gold (XGD) 67,43 -0,67 92,00 48,27
iUnits Income (XTR) 14,77 -0,31 16,24 14,33
iUnits Info. (XIT) 6,94 0,12 7,53 5,54
iUnits Mater. (XMA) 23,37 -0,08 27,72 20,50
iUnits MidCap (XMD) 80,68 -0,84 86,80 69,80
iUnits MSCI (XIN) 25,55 0,25 26,45 21,40
iUnits Real (XRB) 19,62 -0,02 20,43 18,81
xiUnits REIT (XRE) 15,30 0,06 15,35 11,50
iUnits S&P 500 (XSP) 16,77 0,08 16,95 14,41
iUnits Short (XSB) 28,41 -0,05 29,19 27,72
Ivanhoe Ener. (IE) 1,65 -0,04 4,00 1,16
Ivanhoe Mine. (IVN) 7,05 -0,23 12,00 6,30
Ivernia (IVW) 1,04 0,04 2,50 0,95
Jaguar Nickel (JNI) 0,29 0,02 0,42 0,16
Jean Coutu (PJC/A) 12,72 -0,01 21,00 9,91
Jura Energy (JEC) 1,00 0,00 1,85 0,65

K à M
Kaboose (KAB) 1,35 -0,03 1,77 0,85
Kangaroo Med. (KTV) 4,59 -0,06 8,74 3,20
Katanga Min. (KAT) 5,50 -0,35 8,45 1,60
Kereco Ener. (KCO) 9,80 -0,20 17,33 9,65
Killam Prop. (KMP) 2,40 0,10 3,30 2,17
Kimber Res. (KBR) 2,30 0,00 3,95 1,37
Kingsway Fin. (KFS) 24,42 0,07 25,05 18,77
Kinross Gold (K) 13,26 -0,06 17,00 7,63
Kirkland Lake (KGI) 6,35 -0,13 9,50 3,48
xLa Senza (LSZ) 29,95 0,20 30,06 17,50
Lab Internat. (LAB) 0,95 0,00 1,80 0,75
Labopharm (DDS) 7,96 -0,08 10,95 3,25
Lake Shore G. (LSG) 1,52 0,01 2,65 0,90
Laperriere Ver. (GLV/A) 23,30 -0,61 29,50 15,00
Lassonde Ind. (LAS/A) 38,14 -0,15 42,75 34,92
Le Chateau (CTU/A) 41,25 0,25 59,40 36,00
Leon’s Furnit. (LNF) 42,25 -0,07 46,50 35,00
Linamar (LNR) 12,94 0,11 16,98 10,81
Linear Gold (LRR) 4,00 -0,13 7,76 3,15
Lionore Min. (LIM) 6,60 0,00 7,50 4,62
Liquidation W. (LQW) 5,38 0,03 6,80 2,80
LMS Medic. Sys. (LMZ) 1,80 -0,19 2,50 1,35
Loblaw (L) 49,50 -1,00 72,69 47,08
Logibec Grp Inf. (LGI) 15,90 0,00 16,25 10,50
xLogistec (LGT/A) 17,50 0,18 17,50 12,15
Lorus Thera (LOR) 0,30 -0,02 0,92 0,22
Lundin Mining (LUN) 29,20 -0,26 43,92 11,40
M8 Entertain. (MEE/A) 0,09 0,00 0,24 0,05
Macdonald Dettw. (MDA) 37,71 -1,08 52,49 32,05
cMacyro (MYO) 1,66 0,06 2,82 1,50
Madison Pacif. (MPC) 2,62 0,00 2,74 1,70
Magellan Aero. (MAL) 2,36 0,07 3,45 2,11
Magna Int. (MG/A) 82,66 0,91 92,10 75,88
Magnotta Wine. (MGN) 2,05 0,01 2,24 1,68
cMahalo Ener. (CBM) 2,65 -0,25 8,00 2,62
Mainstreet Equi. (MEQ) 10,00 -0,20 10,50 4,70
Major Drilling (MDI) 18,50 0,06 30,16 15,00
Manitoba Tele. (MBT) 47,25 0,06 49,74 36,61
Manuvie Fin. (MFC) 36,40 0,10 37,56 29,58
Maple Leaf (MFI) 12,19 -0,05 17,87 11,00
March Netw. (MN) 19,30 0,00 42,00 15,50
Marsulex (MLX) 8,75 0,00 9,99 7,18
Martinrea Int. (MRE) 7,72 -0,13 9,49 4,76
Masters Ener. (MSY) 3,50 -0,15 6,95 3,25
Matrikon (MTK) 3,18 0,02 5,75 2,94
Maxim Power (MXG) 4,50 0,05 7,90 4,01
MCAP (MKP) 10,40 -0,10 10,50 9,36
McCoy (MCB) 6,70 0,00 9,98 5,00
MDC Partners (MDZ/A) 8,50 0,25 10,63 6,27
MDS (MDS) 19,91 0,17 23,20 18,25
Medcomsoft (MSF) 0,40 0,00 0,93 0,35
Mediagrif (MDF) 8,80 0,01 11,90 7,51
Medicure (MPH) 1,65 0,03 2,37 0,91
Medisolution (MSH) 0,26 0,01 0,40 0,18
Medisystem (MDY) 3,78 0,00 3,80 2,10
Mega Bloks (MB) 23,79 0,20 29,75 20,25
Melcor Deve. (MRD) 15,75 0,00 22,25 9,60
Merge Cedara (MRG) 8,38 0,08 34,75 6,00
Methanex (MX) 26,56 0,37 27,26 16,46
Methylgene (MYG) 3,85 0,00 4,25 1,71
Metro (MRU/A) 34,35 0,20 36,00 28,47
MI Develop. (MIM/A) 41,00 -0,04 41,80 34,90
cMicrobix Bio. (MBX) 0,58 -0,05 1,19 0,54
Middlefield Banc. (MBN) 2,81 0,01 4,00 2,80
Midnight Oil (MOX) 3,55 0,35 4,85 3,00
Migenix (MGI) 0,59 -0,01 0,78 0,32
Milagro Energy (MIG) 0,29 0,00 1,14 0,26
Minco Min. (MMM) 1,60 -0,04 3,17 1,22
Minco Silver (MSV) 2,95 -0,06 4,70 1,55
Mindready Sol. (MNY) 0,30 0,00 2,65 0,30
Minefinders (MFL) 9,86 0,02 11,35 5,29
Minieres du Nord (MDN) 0,48 0,00 0,82 0,40
Miramar Min. (MAE) 4,35 -0,11 5,19 1,43
Miranda Tech (MT) 15,48 -0,01 19,48 11,25
Mission Oil (MSO) 12,20 -0,30 15,50 6,96
Mitec Telec. (MTM) 0,11 -0,01 0,44 0,11
MKS (MKX) 2,40 0,00 3,50 1,76
Molson Coors (TPX/A) 77,10 -0,65 81,85 68,00
Morguard (MRC) 37,00 0,00 40,00 28,80
Mosaid Tech. (MSD) 27,71 -0,04 31,50 19,75
Mountain Pro. (MPV) 3,49 -0,06 5,05 2,15

MTI Global (MTI) 1,65 -0,03 2,53 1,29
Mundoro Min. (MUN) 1,75 0,00 3,40 1,42

N à Q
NBS Techno. (NBS) 0,65 0,00 1,25 0,51
NEMI North. (NNE/A) 0,60 -0,01 2,10 0,60
Neo Material (NEM) 1,75 0,00 2,60 1,48
Neurochem (NRM) 19,80 0,30 20,38 10,40
Nevsun Res. (NSU) 2,89 -0,14 4,63 1,56
New Gold (NGD) 9,15 -0,15 13,24 5,81
Newfound (NCC/A) 17,50 0,00 19,00 14,10
cNewmont (NMC) 48,74 -0,06 71,62 48,61
Nexen (NXY) 54,00 -2,00 71,22 43,77
Niko Res. (NKO) 64,97 -1,20 69,50 39,50
Norbord (NBD) 8,47 -0,03 12,89 8,28
Norsat Int. (NII) 0,57 0,08 1,35 0,35
Nortel Networks (NT) 2,62 0,02 4,22 2,14
North Amer Pal. (PDL) 7,72 -0,29 14,88 5,24
North Atlantic (NAC) 2,15 -0,03 4,99 2,02
Northbridge Fin. (NB) 30,70 0,00 36,75 27,01
Northern Orion (NNO) 4,11 -0,24 6,96 2,77
Northern Peru (NOC) 4,30 -0,08 4,87 1,42
Northgate Mine. (NGX) 3,26 -0,12 5,29 1,45
Northstar Aero. (NAS) 4,58 -0,05 6,50 4,05
Nova Chem. (NCX) 37,30 0,99 46,70 29,50
Novadaq Tech. (NDQ) 8,15 0,00 10,75 8,00
Novagold Res. (NG) 17,52 0,22 20,19 8,57
Novicourt (NOV) 2,26 0,00 2,64 1,33
NQL Energy (NQL) 6,63 -0,06 9,49 4,00
Nuinsco Res. (NWI) 0,37 0,00 0,46 0,16
Nurun (NUR) 3,15 -0,03 4,50 3,00
Nuvista Energy (NVA) 13,00 -0,10 20,00 12,12
Nuvo Research (NRI) 0,53 0,03 0,73 0,12
Oilexco (OIL) 6,10 -0,40 7,56 3,30
Oncolytics Bio. (ONC) 3,59 0,19 6,85 2,25
Ondine Biophar. (OBP) 1,80 0,03 2,65 1,39
Onex (OCX) 24,76 -0,04 25,77 18,09
Open Range Ener. (ONR) 2,93 -0,06 5,43 2,91
Open Text (OTC) 19,30 0,24 21,22 14,66
Opmedic (OMG) 1,60 0,00 3,50 1,40
xOppenheimer (OPY) 35,11 0,09 36,00 21,50
Opta Minerals (OPM) 3,06 0,00 3,90 2,65
Opti Canada (OPC) 16,95 -0,70 24,99 16,83
Orbus Pharma. (ORB) 0,49 0,09 0,90 0,31
Orezone Res. (OZN) 1,42 -0,09 2,70 1,36
Orvana Mine. (ORV) 0,82 0,02 1,42 0,77
Osi Geospat. (OSI) 0,83 0,04 1,11 0,65
Oxbow Equit. (XBO) 0,50 -0,04 0,98 0,38
Pac &Western (PWC) 11,65 -0,20 14,45 9,01
Pac Insight Ele. (PIH) 4,95 0,40 5,15 2,10
Pacific Northern (PNG) 17,55 0,05 19,75 16,96
Pacific Rim Min. (PMU) 0,80 -0,01 1,13 0,68
Paladin Labs (PLB) 8,47 0,00 8,75 5,30
Pan Amer Silv. (PAA) 20,53 -0,13 32,13 17,00
Paramount Res. (POU) 28,54 -0,91 47,75 25,50
Pareto (PTO) 1,15 0,00 1,72 0,82
Parkbridge Life. (PRK) 5,25 -0,05 5,95 4,45
Pason Syst. (PSI) 16,02 -0,13 19,20 10,92
Patheon (PTI) 5,07 0,07 8,44 4,76
Paulin H. (PAP/A) 45,00 -1,00 54,75 42,00
Peach Arch Ent. (PAE) 0,95 0,00 1,99 0,34
Pebercan (PBC) 4,21 0,26 7,20 3,51
Pelangio Mines (PLG) 1,27 0,06 1,70 0,37
Peru Copper (PCR) 4,65 -0,17 7,65 1,63
Pet Valu Canada (PVC) 7,74 0,24 9,69 3,43
Petaquilla Mine. (PTQ) 2,80 0,06 3,04 0,45
Petrobank Ener. (PBG) 11,70 -0,65 20,99 7,67
Petro-Canada (PCA) 42,64 -1,83 59,40 39,51
Petrolifera Pe. (PDP) 18,70 -0,70 21,95 1,55
PFB (PFB) 10,80 0,19 14,25 6,00
Pine Valley (PVM) 0,62 -0,03 5,45 0,62
Pinetree Capital (PNP) 8,15 -0,10 10,88 1,40
Pioneer Metals (PSM) 1,00 -0,02 1,17 0,36
Platinum (PTM) 1,65 -0,03 2,18 1,27
PLM (PGL) 0,95 0,00 1,15 0,72
Points Int. (PTS) 0,66 -0,01 1,15 0,64
Polaris Minerals (PLS) 5,00 0,00 6,25 4,30
Potash (POT) 112,87 3,69 118,71 84,76
Power Corp. (POW) 32,24 -0,16 33,90 28,22
Power Financière (PWF) 34,24 -0,26 35,89 30,20
cPrairie Sch. (PSL) 14,30 -0,70 23,85 14,05
Premd (PMD) 3,26 0,21 3,36 1,16
Primewest Energy (PWX) 19,24 0,00 23,00 17,50
Proex Energy (PXE) 12,85 -0,64 18,50 11,70
Promateck (PMK) 1,55 -0,10 3,80 1,26
Prometic Life (PLI) 0,31 -0,01 0,60 0,25
Prospex Res. (PSX) 4,33 -0,17 5,00 3,00
Pulse Data (PSD) 2,62 0,02 3,39 2,07
cPure Energy (PSV) 17,70 -0,20 26,20 17,70
Pyxis Capital (PYX) 1,55 0,00 3,00 0,85
Q9 Networks (Q) 10,25 0,00 11,25 9,22
QGX (QGX) 1,40 0,04 5,80 1,33
QLT (QLT) 8,39 -0,02 9,94 6,81
Quadra Mining (QUA) 9,40 0,00 13,35 4,50
Quebecor (QBR/B) 27,31 0,21 30,48 23,76
Quebecor World (IQW) 12,17 0,27 22,75 10,67
Queenstake Res. (QRL) 0,35 0,00 0,60 0,19
Queenston Mining (QMI) 1,10 0,00 2,22 0,43
Quest Capital (QC) 2,88 -0,02 3,51 2,05
Questair Techno. (QAR) 1,11 -0,09 2,04 0,75
Questerre Energy (QEC) 0,74 0,00 0,98 0,46

R à S
Railpower Tech. (P) 1,98 0,03 6,75 1,36
Rally Energy (RAL) 2,81 -0,04 3,16 1,20
Rand a Techno. (RND) 1,55 0,01 3,25 1,40
RDM (RC) 1,46 0,01 1,76 0,65
Real Res. (RER) 19,70 -0,74 29,50 19,00
Red Back Mining (RBI) 3,29 0,09 4,15 1,79
Redcorp Ventures (RDV) 0,29 0,03 0,55 0,10
Reitmans (RET/A) 19,55 0,02 23,25 15,15
Reko Int. (REK) 3,10 0,00 3,50 2,44
Renasant Finan. (REN) 4,27 0,02 10,96 3,82
Rentcash (RCS) 7,55 0,05 13,39 4,30
Research in Mot. (RIM) 99,97 4,27 104,50 62,01
Resin Systems (RS) 1,20 0,00 2,76 1,05
Resverlogix (RVX) 5,20 -0,20 9,49 4,90
Revenue Prop. (RPC) 14,25 0,00 14,65 13,21
Richelieu Quinc. (RCH) 21,24 0,19 24,00 19,75
cRichmont Min. (RIC) 2,84 -0,11 5,40 2,84
cRider Res. (RRZ) 10,34 -0,21 21,84 10,29
Ridley (RCL) 8,05 0,05 10,94 7,00
Rio Narcea Gold (RNG) 2,34 0,02 2,84 1,20
Ritchie Bros. (RBA) 57,30 1,01 66,45 44,50
Rock Energy (RE) 3,05 -0,10 6,25 2,80
Rockwater Cap. (RCC) 6,70 -0,09 8,00 4,40
Rockyview Energy (RVE) 3,70 -0,16 7,59 3,65
Roctest (RTT) 2,00 0,13 2,75 1,85
xRogers Comm. (RCI/B) 59,40 0,65 59,68 41,69
Rona (RON) 21,30 0,05 24,73 19,45
Rothmans (ROC) 20,99 -0,01 26,24 19,02
Royal Group Tech (RYG) 12,88 0,04 12,97 8,15
Royal Laser (RLC) 0,96 -0,02 2,20 0,60
Rubicon Minerals (RMX) 1,06 -0,04 1,85 0,68
Russel Metals (RUS) 26,14 -0,86 29,05 17,25
Rutter (RUT) 0,85 -0,05 1,30 0,76
Samuel Manu-Tech (SMT) 13,64 0,44 14,00 10,25
Saputo (SAP) 36,85 -0,10 38,59 32,05
SaskatchewanWh. (SWP) 7,26 -0,09 8,87 5,37

cSavanna Ener. (SVY) 20,45 -0,53 32,50 20,00
Savaria (SIS) 1,68 0,02 2,28 1,60
cSaxon Energy (SES) 3,69 -0,13 6,15 3,55
Saxon Financial (SFI) 20,50 0,21 25,50 17,00
Scandinavian M. (SGL) 4,50 -0,10 5,10 1,05
Sceptre Investm. (SZ) 7,40 0,07 8,75 5,75
Score Media (SCR) 0,82 0,00 1,10 0,42
Seamark Ass. (SM) 6,45 -0,22 18,25 6,06
Sears canada (SCC) 20,25 0,00 32,81 17,00
Semafo (SMF) 1,85 0,03 3,69 1,48
Sembiosys Genet. (SBS) 3,30 0,00 8,25 2,85
Senvest Capital (SEC) 31,50 0,00 33,00 21,50
Shaw Comm. (SJR/B) 33,37 1,02 34,25 23,18
Shawcor (SCL/A) 18,50 -0,34 21,72 13,50
cShell Canada (SHC) 30,94 -1,10 47,19 30,75
Shermag (SMG) 2,60 -0,09 4,14 2,04
Sherritt Int. (S) 9,85 -0,05 13,50 9,25
Shoppers Drug M. (SC) 46,12 0,06 47,20 38,51
Shore Gold (SGF) 4,98 0,02 8,35 4,25
Sierra Sys. (SSG) 7,15 0,05 11,35 6,90
Sierra Wireless (SW) 14,00 0,63 23,71 9,22
Signalenergy (SGI) 1,07 -0,01 1,92 1,05
Silver Standard (SSO) 23,67 -0,01 29,80 14,23
Silver Wheaton (SLW) 9,69 -0,26 13,50 4,66
Silvercorp Metal (SVM) 12,50 -0,22 20,95 3,05
Sino-forest (TRE) 3,93 0,03 7,00 2,75
Sirit (SI) 0,21 0,00 0,55 0,18
Skye Res. (SKR) 16,14 -0,91 17,50 2,25
Sleeman Brewerie (ALE) 17,42 0,02 17,55 10,51
SNC-Lavalin (SNC) 28,43 -1,27 33,50 23,67
Sobeys (SBY) 38,43 -0,11 42,95 35,35
Softchoice (SO) 11,36 -0,14 12,24 8,50
South Amer Gold (SAG) 0,05 -0,01 0,08 0,04
Southern Star R. (SSR) 4,18 -0,11 5,39 0,85
Southernera Diam. (SDM) 0,37 0,04 0,61 0,31
Southwestern R. (SWG) 8,75 -0,05 15,95 8,16
Spectra Premium (SPD) 2,41 0,00 2,50 1,60
SR Telecom (SRX) 0,30 -0,02 0,54 0,13
St Andrew Gold (SAS) 1,45 -0,02 3,50 1,23
Stantec (STN) 20,09 0,10 24,50 17,03
Steeplejack Ind. (SID) 6,25 -0,03 7,99 5,30
Stelco (STE) 21,00 0,75 24,90 15,00
Stella-Jones (SJ) 20,25 -0,07 24,00 9,80
Sterlite Gold (SGD) 0,25 0,00 0,26 0,06
St-Laurent Cimen (ST/A) 29,82 -0,08 36,00 24,30
Storm Cat Energy (SME) 1,55 0,03 4,36 1,51
Storm Explor. (SEO) 6,45 -0,10 7,56 4,60
Stornoway Diam. (SWY) 1,02 0,00 1,80 0,69
Stratagold (SGV) 1,16 0,01 1,70 0,52
Stratos Global (SGB) 3,08 -0,06 10,50 2,91
Stylus Energy (STY) 3,72 -0,08 4,60 3,03
Sulliden Explo. (SUE) 0,87 -0,02 1,29 0,42
Sun Life Finan. (SLF) 46,19 0,36 50,65 41,75
Suncor Energy (SU) 74,93 -1,62 102,18 57,00
Sunopta (SOY) 10,70 0,01 13,50 5,21
Sun-Rype Prod. (SRF) 12,53 0,08 14,14 10,95
SXR Uranium One (SXR) 8,15 0,00 11,80 5,55
cSynenco Ene. (SYN) 14,60 -0,55 28,74 14,50
Synergex (SYX) 0,49 0,07 0,75 0,30
Systems Xcellen. (SXC) 18,81 0,12 19,20 8,08

T à Z
cTahera Diamond (TAH) 1,86 -0,05 4,15 1,83
Taiga Building (TBL) 2,27 -0,03 3,35 1,23
Talisman Energy (TLM) 17,68 -0,59 24,84 15,89
Tanzanian Royal. (TNX) 5,48 -0,07 10,08 2,60
Taseko Mines (TKO) 2,25 -0,08 4,66 1,02
xTD Split (TDS/B) 37,88 0,85 38,11 28,00
Teal Exploration (TL) 4,51 0,01 5,50 2,15
Technicoil (TEC) 1,72 -0,08 4,17 1,64
Teck Cominco (TCK/B) 68,54 -0,34 87,75 46,21
Tecsys (TCS) 1,48 0,13 2,10 1,02
Teknion (TKN) 4,50 0,25 6,05 2,95
Telus (T) 61,75 1,24 62,80 42,62
Tembec Inc (TBC) 1,53 0,04 2,70 0,79
Tenke Mining (TNK) 11,00 0,00 16,61 7,60
Tesco (TEO) 16,59 -0,71 25,48 16,35
Theratechnologie (TH) 2,40 0,04 2,59 0,95
Thomson (TOC) 44,34 0,98 46,50 39,40
Tiberon Minerals (TBR) 2,50 0,00 3,05 2,24
Timminco (TIM) 0,33 0,00 0,60 0,20
Tiomin Resources (TIO) 0,25 -0,01 0,56 0,22
TIR Systems (TIR) 1,31 0,14 2,15 0,92
Titan Explo. (TTN/A) 4,85 -0,15 7,55 4,00
TLC Vision (TLC) 5,99 0,13 9,45 4,51
TM Bioscien. (TMC) 0,95 -0,01 2,50 0,57
Toromont Ind. (TIH) 24,05 -0,15 27,15 22,00
Torstar (TS/B) 20,25 0,10 24,20 18,65
Transalta (TA) 24,82 0,21 26,91 21,88
Transat A.T. (TRZ/B) 24,10 0,16 27,01 15,90
Transatlantic (TNP/U) 1,06 0,01 1,48 0,73
Transcanada (TRP) 35,78 0,37 37,90 30,77
Transcontinenta (TCL/A) 18,36 -0,09 23,29 17,51
Transglobe Ener. (TGL) 5,30 -0,04 7,95 4,50
Transition Ther. (TTH) 0,61 0,01 0,99 0,40
Tranzeo Wireless (TZT) 1,35 0,05 2,26 1,21
cTrican Well (TCW) 18,97 -0,95 30,75 18,65
Trimin Cap. (TMN) 3,25 0,00 3,25 2,25
Tristar Oil (TOG) 6,00 -0,22 9,88 5,90
Tri-Vision Int. (TVL) 1,52 0,06 2,09 0,85
Tri-White (TWH) 8,32 0,12 8,50 7,75
Trizec Canada (TZC) 34,73 -0,27 35,00 22,57
TSO3 (TOS) 2,51 -0,04 3,90 1,94
TSX Groupe (X) 50,00 0,17 54,50 33,78
Tudor (TDR) 1,50 -0,10 3,56 1,50
Tundra Semicon. (TUN) 13,25 -0,20 18,80 11,15
Turbo Power Sys. (TPS) 0,24 0,00 0,35 0,19
Turnkey E&P (TKY) 5,73 0,00 7,15 4,30
cTusk Energy (TSK) 2,95 -0,12 5,25 2,75
TVA (TVA/B) 15,11 0,01 20,46 14,25
TVI Pacific (TVI) 0,16 -0,01 0,25 0,09
Twin Mining (TWG) 0,11 -0,01 0,23 0,10
UEX (UEX) 3,45 0,05 5,46 2,92
Uni-Select (UNS) 31,25 0,50 35,00 27,75
UR-Energy (URE) 2,87 -0,02 3,08 0,78
UTS Energy (UTS) 4,10 -0,19 7,99 4,06
Vaaldiam Res. (VAA) 0,86 0,02 1,70 0,60
Van Houtte (VH) 17,00 -0,34 21,44 16,85
Vasogen (VAS) 0,77 -0,02 3,97 0,32
VCom (VCM) 10,62 0,22 11,00 7,15
Vector Aerospace (RNO) 4,15 0,15 5,56 3,40
Velan (VLN) 14,25 0,00 15,75 11,20
Verenex Energy (VNX) 5,00 0,00 5,50 3,00
Vero Energy (VRO) 4,70 -0,28 7,18 4,02
Viceroy Explo. (VYE) 9,73 -0,37 11,75 2,95
Viceroy Homes (VHL/A) 5,00 0,00 5,80 3,71
Victhom Human B. (VHB) 0,69 -0,01 1,34 0,50
Virexx Med. (VIR) 0,72 0,02 1,66 0,63
Virginia Mines (VGQ) 3,49 0,03 5,10 3,30
Virtek Vision (VRK) 1,09 0,09 1,56 0,60
Vitran (VTN) 21,93 0,18 27,99 18,85
Wall Finan. (WFC) 7,00 0,00 8,50 5,60
Warnex (WNX) 0,58 0,00 1,26 0,55
Welton Energy (WLT) 1,05 0,00 1,45 0,85
Wenzel Downhole (WZL) 2,15 -0,05 3,05 1,35
Wescast Ind. (WCS/A) 12,52 0,00 28,01 12,30
Wesdome Gold M. (WDO) 1,95 0,07 3,25 1,29
West 49 (WXX) 0,86 0,02 1,99 0,81
West Energy (WTL) 5,95 -0,25 9,00 3,24

West Fraser Tim. (WFT) 37,70 0,60 47,58 34,85
cWestaim (WED) 3,41 -0,28 7,65 3,30
Western Can Coal (WTN) 2,17 0,10 5,30 1,65
Western Copper (WRN) 1,05 0,00 2,50 1,04
Western Finan. (WES) 3,16 -0,14 3,49 2,24
Western Fores. (WEF) 1,65 -0,02 2,66 1,46
Western Oil Sand. (WTO) 28,60 -0,65 38,90 23,60
Western Quebec (WQM) 1,90 0,00 3,15 0,95
Westjet Airlines (WJA) 10,52 0,17 13,55 9,18
Weston (George) (WN) 76,14 -2,09 111,47 72,21
Westport Innova. (WPT) 1,10 -0,05 1,49 0,87
WI-Lan (WIN) 1,60 0,01 1,74 0,55
Winpak (WPK) 9,00 0,00 11,50 8,60
Wireless Matrix (WRX) 0,52 0,02 0,91 0,40
cWolfden Res. (WLF) 1,36 -0,03 2,96 1,36
Workbrain (WB) 9,95 -0,05 14,60 9,76
World Point Ter. (WPO) 16,91 0,00 17,50 6,60
Xantrex Techno. (XTX) 8,83 0,07 9,35 6,25
X-CAL Res. (XCL) 0,40 -0,02 0,52 0,18
Xceed Mortgage (XMC) 5,75 0,00 10,45 5,12
Xplore Tech. (XPL) 0,40 0,00 0,90 0,30
Yamana Gold (YRI) 10,04 -0,51 13,70 4,30
YGC Res. (YGC) 1,52 0,02 1,90 0,50
YM Biosciences (YM) 3,70 0,01 7,40 2,91
Yorbeau Res. (YRB/A) 0,30 -0,02 0,51 0,17
Zarlink Semicond. (ZL) 2,42 0,08 3,50 1,45
ZCL Composites (ZCL) 5,73 -0,21 6,50 2,50
Zenas Energy (ZNS) 3,40 -0,05 6,98 3,11
cZI Corp (ZIC) 0,90 0,00 3,67 0,86

PARTS DE FIDUCIES
180 Connect (NCT/U) 0,75 -0,05 4,25 0,75
A&W Rev Royal (AW-U) 15,99 -0,06 17,25 11,64
Acadian Timber (ADN-U) 9,25 0,01 10,18 8,75
ACS Media (AYP-U) 8,20 -0,09 10,10 7,51
Advantage Ener (AVN-U) 15,56 -0,24 24,35 15,46
Aeroplan (AER-U) 13,93 0,08 14,22 11,15
AG Growth (AFN-U) 15,17 0,22 17,10 12,80
Algonquin Pow. (APF-U) 10,22 -0,05 11,07 9,15
Altagas (ALA-U) 28,07 -0,48 31,39 22,50
Altus Group (AIF-U) 14,69 -0,06 15,90 10,55
Amalg (AI-U) 7,80 0,00 9,40 7,00
Amtelecom (AMT-U) 12,95 0,10 14,60 10,25
ARC Energy (AET-U) 25,25 -0,93 31,20 20,20
Arctic Glacier (AG-U) 12,84 -0,11 13,50 9,05
xArmtec Infras. (ARF-U) 20,60 -0,15 20,85 12,26
Arriscraft Int. (AIN-U) 4,76 0,01 6,70 3,42
Art in Motion (AIM-U) 2,53 0,01 5,94 2,00
Associated Bran (ABF-U) 1,30 0,15 4,60 0,52
Atlantic Power (ATP-U) 10,89 0,16 11,40 9,36
Atlas Cold Stor (FZR-U) 7,28 -0,16 7,72 5,70
ATS Andlauer (ATS-U) 12,71 0,21 13,25 8,00
Autocanada (ACQ-U) 12,25 -0,40 13,75 10,00
Avenir Divers. (AVF-U) 9,10 -0,25 14,75 7,80
Badger (BAD-U) 16,88 -0,37 19,60 14,65
Baytex Energy (BTE-U) 22,25 -1,00 28,66 14,13
Bell Aliant Reg. (BA-U) 34,56 -0,30 35,95 33,01
Bell Nordiq (BNQ-U) 17,63 0,02 19,69 14,60
Benvest New Loo (BCI-U) 5,90 0,00 6,60 4,01
BFI Canada (BFC-U) 29,26 -0,18 31,50 22,60
Big Rock Brew. (BR-U) 19,40 0,30 21,40 13,90
Bird Construct. (BDT-U) 14,31 -0,44 17,29 12,00
Bonavista Ener. (BNP-U) 32,70 -1,10 39,86 29,83
Bonnett’s Ener. (BT-U) 20,51 -0,89 30,77 10,00
Bonterra Ener. (BNE-U) 33,75 -0,70 38,24 19,75
Boralex Power (BPT-U) 10,78 -0,08 11,43 9,33
Boston Pizza (BPF-U) 18,78 0,21 19,24 12,25
Boyd Group (BYD-U) 1,49 -0,01 4,53 1,00
Brick Group (BRK-U) 9,61 -0,24 10,99 7,66
Builders Ener. (BET-U) 16,19 0,49 19,45 14,00
Calpine Power (CF-U) 10,41 0,05 10,80 7,25
Canada Cart. (TRK-U) 10,71 -0,16 11,50 9,90
Canadian Helic. (CHL-U) 9,12 0,37 9,95 7,00
Canadian Oil S. (COS-U) 29,20 -1,30 38,75 20,13
Canetic Res. (CNE-U) 19,07 -0,87 25,50 17,73
Canexus (CUS-U) 8,09 0,14 9,97 6,90
Canwel Build. (CWX-U) 4,70 0,05 7,00 3,15
Canwest Media. (CWM-U) 7,72 -0,11 10,00 6,50
Carfinco (CFN-U) 4,15 -0,05 4,20 2,75
Cargojet (CJT-U) 8,75 0,05 10,42 7,20
Cathedral Ener. (CET-U) 9,71 -0,02 13,49 8,02
CCS (CCR-U) 36,43 0,55 40,40 25,70
Chartwell Sen. (CSH-U) 13,78 -0,11 16,14 13,23
Chemtrade Log (CHE-U) 10,61 -0,12 15,90 8,55
Chesswood (CHW-U) 8,00 0,10 10,00 7,60
Cineplex Gal. (CGX-U) 13,90 0,23 17,38 11,80
Cinram Int. (CRW-U) 22,10 0,50 30,30 20,82
Clean Power (CLE-U) 6,01 -0,19 6,50 4,01
Clearwater Sea. (CLR-U) 5,30 -0,05 6,20 2,25
CML Healthcare (CLC-U) 15,38 0,28 15,71 11,50
Coast Wholes. (CWA-U) 7,60 -0,40 8,90 6,46
Colabor (CLB-U) 12,51 0,01 13,40 9,95
Cominar (CUF-U) 20,68 -0,07 21,19 17,45
Connors Bros (CBF-U) 10,95 -0,04 14,61 8,92
Consumers’ Wa. (CWI-U) 16,00 0,15 17,05 12,60
Contrans (CSS-U) 14,19 0,05 14,78 11,01
Countryside Pow (COU-U) 9,95 0,00 10,40 7,85
Crescent Point (CPG-U) 18,64 -0,32 23,91 16,50
Creststreet Pow (CRS-U) 5,30 0,15 9,30 4,60
Custom Direct (CDI-U) 8,05 -0,10 12,28 6,97
Data Group (DGI-U) 10,18 0,33 12,40 8,50
Davis + Hender (DHF-U) 18,71 -0,09 24,00 16,32
cDaylight En. (DAY-U) 9,39 -0,41 13,50 9,24
Directcash (DCI-U) 16,90 -0,40 17,32 11,45
Dominion Cit. (DOM-U) 0,83 0,00 1,25 0,68
Duke Ener. (DET-U) 12,03 -0,12 13,20 10,00
ED Smith (JAM-U) 8,98 0,04 11,60 7,76
Enbridge (ENF-U) 13,34 -0,15 15,25 11,05
Energy Sav. (SIF-U) 17,25 -0,50 21,11 15,63
Enerplus Res. (ERF-U) 53,03 -2,68 66,00 45,79
Enterra Ener. (ENT-U) 11,10 0,04 29,03 10,23
Entertain. On (EOF-U) 1,65 -0,15 8,40 1,65
Esprit Ener. (EEE-U) 11,78 -0,37 15,66 10,87
Essential Ener. (ESN-U) 7,98 -0,26 9,80 7,00
Eveready (EIS-U) 6,52 -0,22 8,25 4,70
Fairborne Ener. (FEL-U) 12,40 -0,45 18,98 12,25
Firm Cap Mtge (FC-U) 10,24 0,11 11,47 9,61
First Nat Alarm (FNA-U) 6,00 0,00 11,64 6,00
First National (FN-U) 12,69 -0,05 12,99 9,85
FMF Capital-IPS (FMF-U) 0,28 -0,02 6,85 0,26
Focus Energy (FET-U) 21,65 -0,62 26,85 19,08
cFording Can. (FDG-U) 28,01 -0,97 51,81 27,99
Foremost (FMO-U) 20,10 -0,40 21,50 11,50
FP Newspapers (FP-U) 11,10 0,05 13,00 10,00
Freehold Royalt (FRU-U) 19,74 -0,76 23,06 15,15
Futuremed Healt (FMD-U) 12,80 0,00 14,49 9,85
Gateway Casin. (GCI-U) 17,60 -0,10 18,35 14,02
General Donlee (GDI-U) 6,25 0,04 6,38 3,80
Genivar (GNV-U) 12,24 -0,02 13,25 10,00
cGienowWind. (GIF-U) 3,50 -0,25 9,95 3,46
Global Strategy (LPV-U) 0,39 0,00 0,50 0,32
GMP Capital (GMP-U) 22,10 -0,07 28,75 14,25
Golf Town (GLF-U) 11,10 -0,04 13,09 8,92
Granby Ind. (GBY-U) 4,89 -0,26 9,50 3,81
xGreat Lakes (GLH-U) 19,62 -0,24 19,90 15,76
Halterm (HAL-U) 12,02 -0,38 13,00 7,07
Hardwoods Dist. (HWD-U) 4,90 -0,05 9,85 4,90
Hartco (HCI-U) 3,60 0,15 4,80 2,90
Harvest (HTE-U) 29,94 -1,45 39,30 28,84

cHigh Arctic (HWO-U) 9,70 -0,50 14,35 9,50
Home Equity (HEQ-U) 13,50 0,04 14,70 11,63
Hot House Grow. (VEG-U) 2,70 0,00 7,74 2,55
IAT-Tr Uts (ACF-U) 8,25 0,00 9,40 7,55
IBI (IBG-U) 14,20 0,00 14,98 7,81
cImpax Energy (MPX-U) 8,48 -0,08 10,11 8,48
Innergex Power (IEF-U) 14,26 0,14 14,99 11,00
Inter Pipeline (IPL-U) 10,38 -0,09 10,65 8,90
Jazz Air (JAZ-U) 9,60 0,10 10,45 8,32
K-Bro Linen (KBL-U) 15,25 0,19 15,91 11,15
KCP (KCP-U) 9,99 0,05 11,28 8,62
Keg Royalties (KEG-U) 13,10 0,02 13,96 10,26
Keyera Facilit. (KEY-U) 20,80 -0,60 24,75 15,50
Keystone Nor. (KNA-U) 8,30 0,05 10,04 6,50
Kingsway Link. (KSP-U) 22,50 0,05 25,00 21,15
Labrador Iron (LIF-U) 27,00 0,14 30,80 22,66
xLakeport B. (TFR-U) 19,94 0,19 20,09 10,40
Liquor Barn (LBN-U) 11,47 -0,13 12,80 10,00
Liquor Stores (LIQ-U) 21,96 0,15 23,24 14,55
Livingston (LIV-U) 23,37 0,21 28,00 16,51
Macquarie Pow. (MPT-U) 10,97 0,03 11,78 9,00
Madacy Entert. (MEG-U) 2,00 0,00 9,35 1,37
Medical Facilit. (DR-U) 9,60 0,00 12,50 8,41
Medisys health (MHG-U) 11,52 0,00 16,89 9,60
Menu Foods (MEW-U) 6,40 -0,17 7,37 2,82
Morneau Sobeco (MSI-U) 12,53 0,02 13,50 9,31
Movie Distrib. (FLM-U) 7,25 0,10 10,35 5,20
Mullen Group (MTL-U) 24,00 -0,92 37,75 21,75
Multi-Fund (MFU-U) 1,16 -0,02 1,45 0,90
Nal Oil & Gas (NAE-U) 17,84 -0,71 21,70 13,39
New Flyer Ind. (NFI-U) 8,55 0,05 10,00 7,25
Newalta (NAL-U) 31,85 -0,15 33,80 18,01
Newport Part. (NPF-U) 7,35 0,02 10,45 6,78
Noranda (NIF-U) 11,90 0,15 13,80 10,25
Norcast (NCF-U) 7,30 0,08 10,17 6,50
xNorth West (NWF-U) 18,40 0,80 18,50 8,88
Northland Power (NPI-U) 14,85 -0,04 16,87 11,71
Oceanex (OAX-U) 14,11 0,11 16,59 13,00
OFI (OFB-U) 9,90 0,05 10,34 8,50
Oil Sands Split (OST-U) 121,00 -6,02 162,00 80,76
Osprey Media (OSP-U) 6,40 0,13 8,55 5,96
Pages Jaunes (YLO-U) 14,24 -0,13 17,20 12,56
Pantera Drillin (RIG-U) 9,20 -0,09 11,95 9,00
Paramount Ener. (PMT-U) 17,58 -0,55 24,09 16,70
Parkland (PKI-U) 30,41 -0,67 32,20 16,95
PDM Royalties (PDM-U) 10,10 -0,11 13,85 10,00
cPeak Energy (PES-U) 9,10 -0,50 13,75 9,06
Pembina Pipe. (PIF-U) 17,40 -0,10 18,58 12,91
Pengrowth Ener. (PGF-U) 21,85 -0,65 27,25 17,27
PennWest Ener. (PWT-U) 40,51 -1,79 47,77 30,07
cPeyto En. (PEY-U) 19,99 -0,76 32,69 19,90
Phoenix Tec. (PHX-U) 7,15 -0,19 12,70 7,05
Pizza Pizza Roy (PZA-U) 9,84 0,09 10,60 8,43
Pollard Bankn. (PBL-U) 10,90 0,25 13,99 8,90
Precious Met. (MMP-U) 9,15 -0,10 10,70 9,15
Precision Dril, (PD-U) 34,87 -1,80 43,40 30,50
Premium brands (PBI-U) 11,65 0,00 12,40 8,60
xPrimary Energy (PRI-U) 10,35 -0,07 10,65 8,01
Prime Restaur. (EAT-U) 8,84 -0,06 9,42 7,26
cPrimewest (PWI-U) 29,58 -1,72 38,14 29,58
Priszm Canad. (QSR-U) 12,31 -0,02 13,67 8,24
Progress Energy (PGX-U) 15,05 -0,10 18,33 14,08
Provident Ener. (PVE-U) 12,96 -0,55 14,57 11,79
PRT Forest (PRT-U) 10,57 -0,18 11,94 9,49
Rainmaker (RNK-U) 3,40 0,05 3,70 3,00
Resolve Busin. (RBO-U) 8,80 0,20 10,00 7,00
RetrocomMid (RMM-U) 6,02 -0,05 8,02 6,00
Richards Pack. (RPI-U) 8,49 -0,20 10,45 7,50
Rogers Sugar (RSI-U) 4,16 -0,02 4,54 3,50
Royal Lepage (RSF-U) 13,94 0,54 14,75 10,31
Royal Utilities (RU-U) 11,90 0,00 12,10 10,04
SCI Income (SMN-U) 12,46 0,05 12,99 10,25
Second cup Roy. (SCU-U) 10,72 0,00 11,45 8,40
cSequoia Oil (SQE-U) 11,71 -0,41 21,75 11,50
SFK Pulp Fund (SFK-U) 4,21 0,06 5,35 2,85
Shiningbank En. (SHN-U) 18,95 -0,84 30,99 18,72
SIR Royalty (SRV-U) 10,40 -0,15 11,25 7,05
Sleep Country (Z-U) 25,35 -0,15 29,00 16,83
Somerset Ent. (SOM-U) 2,95 0,01 9,40 2,53
cSound En. (SND-U) 6,61 -0,29 9,56 6,61
cSpecialty Foods (HAM-U) 0,17 -0,01 3,87 0,17
Spinrite (SNF-U) 0,85 0,01 13,05 0,79
Stephenson’s (RNT-U) 6,80 -0,01 8,64 5,95
xSterling Shoes (SSI-U) 14,90 0,20 14,95 7,90
Stoneham Dril. (SDG-U) 20,85 -0,20 28,25 19,55
Strongco (SQP-U) 19,00 -0,65 23,25 13,00
Superior Plus (SPF-U) 12,80 0,08 29,35 9,85
Supremex (SXP-U) 9,89 -0,01 10,50 9,50
Swiss Water D. (SWS-U) 10,30 0,00 13,00 6,65
Taylor Ngl (TAY-U) 9,56 -0,23 10,92 7,65
Teranet (TF-U) 10,68 -0,02 11,05 9,36
Terravest (TI-U) 9,15 -0,10 13,00 7,87
cThunder En. (THY-U) 7,40 -0,68 13,64 7,40
Timberwest For. (TWF-U) 14,49 0,03 16,00 12,10
Total Energy (TOT-U) 14,58 -0,20 19,30 10,76
Transalta Pow. (TPW-U) 8,16 -0,03 10,27 8,01
Transforce (TIF-U) 16,57 -0,48 19,85 13,01
Tree Island Wir (TIL-U) 9,30 -0,22 13,80 7,91
cTrilogy En. (TET-U) 17,40 -0,60 29,00 17,30
Trimac (TMA-U) 10,45 0,08 11,30 6,98
Trinidad En. (TDG-U) 14,82 -0,53 19,34 13,01
cTrue Energy (TUI-U) 11,71 -0,66 23,80 11,68
UEWaterh. (UWH-U) 14,93 -0,07 15,35 10,15
cVault Energy (VNG-U) 7,44 -0,52 13,75 7,39
Vermilion Ener. (VET-U) 33,20 -0,59 36,59 22,83
Versacold (ICE-U) 9,59 0,05 9,80 7,51
Vicwest (VIC-U) 18,20 0,95 19,95 10,30
Voxcom (VOX-U) 10,44 0,13 10,48 8,55
Wajax (WJX-U) 38,10 -1,33 47,00 21,53
Wellco En. (WLL-U) 10,35 -0,24 12,93 9,40
Westshore Ter. (WTE-U) 10,23 -0,11 14,50 10,00
XS Cargo (XSC-U) 14,20 -0,05 15,50 11,00
Zargon En. (ZAR-U) 30,48 -1,02 34,99 26,25

SOCIÉTÉS EN COMMANDITE
AGF Master (AFP-U) 1,49 -0,01 2,49 1,22
Canadian Ener. (CEU-U) 8,00 -0,30 10,55 7,81
Catapult Ener. (CPU-U) 8,42 0,00 10,75 6,30
CI Master LP (CIP-U) 1,05 0,00 1,73 0,81
Epcor Power (EP-U) 30,95 -0,35 37,47 29,41
Fid Partner (FZP-U) 2,03 0,03 3,15 1,90
Fort Chicago (FCE-U) 11,86 0,00 13,15 10,40
Gaz Metro (GZM-U) 17,25 -0,34 22,69 15,53
Mackenzie (MKZ-U) 2,67 0,00 4,28 2,41
Multi-Manager (MMN-U) 0,80 0,00 1,40 0,68
Public Storage (PUB) 21,60 0,00 23,91 19,19
Taylor (TAY-U) 9,56 -0,23 10,92 7,65
TransAlta Power (TPW-U) 8,16 -0,03 10,27 8,01

Ch. Haut Bas
Société Ferm. net 52 sem.

Ch. Haut Bas
Société Ferm. net 52 sem.

Ch. Haut Bas
Société Ferm. net 52 sem.

Ch. Haut Bas
Société Ferm. net 52 sem.

Ch. Haut Bas
Société Ferm. net 52 sem.

Ch. Haut Bas
Société Ferm. net 52 sem.

Ch. Haut Bas
Société Ferm. net 52 sem.

COMMENT LIRE
LES COTES FINANCIÈRES
Les titres sont énumérés par ordre alphabétique.
Dans certains cas, nous privilégions une appro-
che fidèle aux habitudes des lecteurs. Ainsi, le
Groupe Jean Coutu est classé sous Jean Coutu.
De même, Alimentation Couche-Tard est classé
sous Couche-Tard.
Seules apparaissent les actions ordinaires, celles
généralement détenues par les particuliers.
Notre liste inclut tous les titres dont le volume
moyen des 60 derniers jours, au moment de
dresser la liste, était de 100 transactions et plus.
La liste est révisée à chaque trimestre.
La valeur des titres est exprimée en dollars. Seu-
les les deux premières décimales sont notées.
Société (symbole) : nom de l’entreprise
et symbole boursier entre parenthèses.
Ferm. : cours à l’arrêt des transactions.
Ch. net : indique le changement de valeur
par rapport au précédent cours de fermeture.
Caractères gras : indiquent une société
dont l’action a atteint un haut ou un bas
de 52 semaines en cours de séance.
x : indique un haut 52 semaines.
c : indique un bas 52 semaines.

Ch. Haut Bas
Société Ferm. net 52 sem.

.
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LA PRESSE AFFAIRES

R.R. Donnelley
achète des éléments
d’actif au Canada

Sears Canada annule son dividende Inco prévoit
un bénéfice record
LA PRESSE AFFAIRES
ET AGENCE FRANCE-PRESSE

TORONTO — Le groupe minier canadien Inco, cible
d’une offre de rachat de 17,5 milliards de dollars
du brésilien CVRD, s’attend à un bénéfice net re-
cord au troisième trimestre, malgré une baisse de
sa production de nickel et de cuivre.
La hausse du cours du nickel, qui a bondi de plus
de 100 % depuis le début de l’année, fera grimper
à entre 610 et 630 millions US le bénéfice net d’In-
co au troisième trimestre, ou entre 2,66 $US et
2,75 $US par action, a indiqué hier le groupe dans
un communiqué. Cette prévision surpasse large-
ment les attentes des analystes, qui tablent sur un
bénéfice de 1,88 $US par action pour ce trimestre.
L’action d’Inco a reculé d’un cent à 85,30 $ hier à
la Bourse de Toronto.
Inco a toutefois révisé à la baisse ses prévisions
de production de nickel et de cuivre pour le troi-
sième trimestre, en raison de problèmes techni-
ques dans ses usines en Ontario, au Manitoba et
en Indonésie, de même qu’une grève en cours à sa
mine de Voisey’s Bay, au Labrador, au nord-est du
Canada.
Inco s’attend à produire de 54 000 à 56 000 ton-
nes de nickel au cours du trimestre, soit une baisse
de 11 % par rapport à son estimation précédente
comprise entre 61 000 et 63 000 tonnes. La produc-
tion de cuivre devrait pour sa part chuter de 20 %,
à 27 000-29 000 tonnes, comparativement à une
prévision initiale de 34 000 tonnes.

PRESSE CANADIENNE

CHICAGO — R.R. Donnelley & Sons Company, im-
primeur commercial d’importance aux États-Unis,
fera l’acquisition des éléments d’actif et activités
de Canadian Bank Note Company, une entreprise
spécialisée dans l’impression de billets de ban-
que, de passeports, de visas, de billets de loterie,
de timbres-poste et de produits connexes.
La transaction, qui devrait être conclue au
comptant pour une somme non précisée d’ici la
fin du mois, comprend les établissements de Ca-
nadian Bank Note Company à Toronto et à Mon-
tréal.
« Nous croyons que cette transaction sera très
avantageuse pour les secteurs des marchés finan-
ciers intérieurs et transfrontières du Canada, car
ils gagneront directement l’accès aux capacités
globales entières de R.R. Donnelley », a affirmé
l’entreprise dans un communiqué, hier.
Canadian Bank Note, autrefois cotée en Bourse,
est devenue une société de propriété privé en
2004. Elle a ses principales activités à Ottawa,
Toronto et Montréal.
En plus de ses activités d’imprimerie, Canadian
Bank Note fabrique de l’équipement tel que des
lecteurs de passeports et de cartes ainsi que des
terminaux de loterie.

PHOTO ANDRÉ PICHETTE, LA PRESSE ©

Sears Canada ne déclarera pas de dividende pour le deuxième trimestre de
2006 ainsi que pour les trimestres à venir. L’entreprise a annoncé qu’elle
cessait complètement le versement de dividende « conformément à la
pratique de la société mère », le géant américain Sears Holdings. Mardi, un
tribunal ontarien avait rejeté la requête de Sears Holdings à l’encontre d’une
disposition qui l’empêchait de prendre le contrôle de Sears Canada. Les
trois juges de la Cour divisionnaire de l’Ontario avait mis seulement 10
minutes mardi à rejeter l’appel en ajoutant que les motifs de leur verdict
seront vraisemblablement connus d’ici deux ou trois semaines. Hier, l’action
de Sears Canada clôturait à 20,25 $, soit stable par rapport à la veille, à la
Bourse de Toronto.
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LA PRESSE AFFAIRESINVESTIR
REVUE
BOURSIÈRE

La Fed reconduit son taux directeur
RUDY LE COURS

Pour la deuxième fois d’affilée, la
Réserve fédérale américaine a
choisi hier de reconduire son
taux directeur.

À 5,25 %, les Fed Funds restent
néanmoins les taux auxquels les
banques se prêtent entre elles à
un jour les plus élevés de toutes
les banques centrales du G7. Le
taux directeur de la Banque du
Canada est à 4,25 % depuis le
printemps, celui de la Banque
centrale d’Europe à 3,0 %, celui
de la Banque d’Angleterre à
4,75 % et celui de la Banque du
Japon à 0,25 %.
Sa décision avait été prévue par
les 109 économistes consultés par
l’agence Bloomberg et a conforté
les marchés boursiers américains
qui ont terminé la journée à la
hausse,
Dans son communiqué, la Fed
constate « la poursuite du ralen-
tissement de l’économie américai-
ne causé en partie par le refroidis-
s e m e n t d u m a r c h é d e
l’habitation ».
À un mot près, c’est le même li-
bellé que celui de l’annonce du 8
août. Seule l’épithète « progres-
sif » (gradual) qui qualifiait le re-
froidissement a disparu. La Fed
prend ainsi acte des données pu-
bliées la semaine dernière mon-
trant une forte chute des mises en
chantier en juillet.
Le communiqué souligne aussi
que les récentes données sur l’in-
flation demeurent élevées et que
bien des ingrédients sont suscep-
tibles de la nourrir, à commencer
par les coûts unitaires de main-
d’oeuvre qui ont bondi de 4,9 %
au deuxième trimestre et de 9,0 %
au premier, en rythme annualisé.
Comme lors de la réunion
d’août, le président de la Fed de
Richmond, Jeffrey M. Lacker, a
d’ailleurs voté contre la reconduc-
tion du taux directeur, ayant pré-
féré une nouvelle hausse de 25
centièmes de manière à mater la
montée des prix.
Les autres membres votants du
Comité de politique monétaire de
la Fed ont plutôt souscrit à la lec-
ture de la conjoncture de leur
président Ben S. Bernanke. Ce-
lui-ci considère que l’effet des 17
hausses de taux entre 2004 et
juin 2006 ne s’est pas fait pleine-
ment ressentir encore. Une nou-
velle hausse risquerait d’accen-
tuer le ralentissement de
l’économie américaine alors que

la Fed prévoit déjà qu’elle tour-
nera en deçà de son potentiel de
3,25 % au cours des six pro-
chains trimestres.
En outre, le communiqué de la
Fed souligne que le recul du prix
du pétrole depuis sa réunion du 8
août devrait affaiblir les pressions
inflationnistes. Hier, le prix du
contrat à court terme du baril de
brut est passé sous la barre des
60 $ US à New York pour la pre-
mière fois depuis mars, effaçant
du coup tous les gains de l’année.
Cela dit, la Fed précise quand
même que tout nouveau resserre-

ment monétaire dépendra de
l’évolution des données sur l’in-
flation et la croissance.
« Il est clair désormais que la Fed
de Bernanke privilégie avant tout
la transparence, écrit Carlos Leitao
économiste en chef chez Valeurs
mobilières Banque Laurentienne
dans une note à ses clients. Il n’y
aura pas de changement de cap
sans avertissement et n’y en a eu
aucun depuis le 29 juin. »
« La Fed va se traîner les pieds
encore un peu et garder son pen-
chant pour le resserrement lors
de sa prochaine réunion les 24 et

25 octobre, croient pour leur part
Stéfane Marion et Paul-André
Pinsonnault de la Financière
Banque Nationale. Selon toute
vraisemblance, c’est à la réunion
du 12 décembre qu’on pourra
voir un vrai changement avec
l’adoption d’une position neu-
tre. »
« On peut même croire que,
réagissant à la décélération de
l’économie, la Fed optera pour
des baisses de taux à partie de
l’hiver 2007 », renchérit Francis
Généreux, économiste au Mou-
vement Desjardins.

Toronto
dans le
sillage du
pétrole
PRESSE CANADIENNE

TORONTO — Tandis que la ban-
que centrale des États-Unis lais-
sait tel quel son principal taux
d’intérêt, hier, la Bourse de To-
ronto a encore souffert de la glis-
sade de l’or noir : son indice
S&P/TSX a subi un recul de la
même ampleur que mardi, cédant
cette fois 66,32 points, à
11 635,39, après avoir gagné jus-
qu’à 60 points le matin.
Si l’énergie est devenue un poids
pour l’indice général torontois,
« cela crée des ouvertures pour
d’autres secteurs et certainement
pour d’autres places financières »,
a estimé l’économiste Doug Por-
ter, de la Banque de Montréal :
« Il peut y avoir encore des pres-
sions à la baisse sur l’énergie, à
court terme, surtout si les tensions
géopolitiques ne viennent pas se
mettre tout à coup dans le che-
min. »
À New York, la séance pointait
vers le haut dès avant l’annonce
des taux d’intérêt, après l’annonce
du bilan trimestriel de l’éditeur
de logiciels Oracle, dont les ven-
tes ont crû de 29 % en écart an-
nuel. La société californienne a
une clientèle de grandes entrepri-
ses.
Aux États-Unis, la Réserve fédéra-
le n’a pas touché à son taux d’inté-
rêt directeur, qui reste à 5,25 %.
Par contre, Ben Bernanke et ses col-
lègues en ont déçu certains sur le
marché, en réitérant l’analyse faite
à la dernière décision, soit que
« des risques d’inflation persis-
tent » et que de prochains ajuste-
ments des taux sont possibles.
À la cote new-yorkaise, le brut lé-
ger pour octobre s’est replié de
1,20 $US, à 60,46 $ US le baril, son
point le plus bas depuis le 20 mars.
Le dollar canadien a glissé encore
un peu, de 0,08 cent US, à 88,60
cents US, après être monté un mo-
ment de 0,11 cent US, au lende-
main d’une chute de 0,77 de cent
US.
À Bay Street, où l’indice sectoriel
de l’énergie s’est déprécié de 3 %,
EnCana a largué 1,41 $, à 50,59 $,
elle qui est pressentie pour fournir
le brut au projet de BP en Indiana.
Au chapitre des mines et métaux,
dont l’indice tombait de 1,5 %,
Teck Cominco a cédé 34 cents, à
68,54 $, Inco a laissé 1 cent, à
85,30 $. Du côté des aurifères, Bar-
rick Gold a décru de 50 cents, à
31,95 $, mais Glamis Gold s’est
élevé de 24 cents, à 42,40 $.
Le détaillant en alimentation Lo-
blaw a chuté de 1 $, à 49,50 $, le
jour où le président John Lederer
devait quitter ses fonctions.
À Wall Street, le Dow Jones des
30 industrielles a grimpé de 72,28
points, à 11 613,19, et le S&P 500 a
avancé de 6,87 points, à 1325,18.

PHOTO JOSHUA ROBERTS, REUTERS

Ben S. Bernanke considère que l’effet des 17 hausses de taux entre 2004 et juin 2006 ne s’est pas fait
pleinement ressentir encore.
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AVIS DE DÉPÔT
DU RÔLE D’ÉVALUATION FONCIÈRE
POUR LES ANNÉES 2007-2008-2009

VILLE DE WESTMOUNT
AVIS PUBLIC est par la présente donné par la sous-
signée, greffière adjointe de la Ville de Westmount,
que le rôle d'évaluation foncière de ladite Ville pour
les exercices financiers 2007-2008-2009 a été
déposé à mon bureau par l'évaluateur de la Ville de
Montréal, le mercredi 13 septembre 2006.
Avis est également donné que toute personne peut
prendre connaissance de ce rôle à mon bureau à
l'Hôtel de Ville de Westmount (4333, rue Sherbrooke
Ouest, Westmount, Québec, H3Z 1E2) du lundi au
vendredi inclusivement aux heures ordinaires de
bureau.
Toute demande de révision concernant ce rôle doit
être déposée avant le 1er mai 2007, au moyen de la
formule prescrite et être accompagnée de la somme
d’argent déterminée par règlement de la Ville de
Montréal, à défaut de quoi elle est réputée ne pas
avoir été déposée. La demande doit exposer suc-
cinctement les motifs invoqués à son soutien et les
conclusions recherchées.
La demande doit être déposée au bureau de la
Direction de l’évaluation foncière de la Ville de
Montréal (DEFVM) à l’un des endroits suivants ou
être envoyée par courrier recommandé:

Division Centre
255, boul. Crémazie Est, bureau 600

Montréal H2M 1M2
Division Est

7101, rue Jean-Talon Est, bureau 1110
Anjou H1M 3N7
Division Ouest

1868, boulevard Des Sources, bureau 500
Pointe-Claire H9R 5R2

DONNÉàWestmount,Québec, ce 21 septembre 2006.
Nancy Gagnon

Greffière adjointe de la ville

Ville de Westmount

APPEL D’OFFRESAVIS PUBLIC
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Régimes collectifs d’assurance
salaire et d’assurance soins
dentaires pour les commis
divisionnaires de la STM
Documents disponibles : 75 $ non
remboursable – chèque visé ou
mandat seulement à l’ordre de la
STM, 800, rue de La Gauchetière
Ouest, bureau 8100, Portail Nord-
Est, Montréal, à compter du jeudi
21 septembre 2006, de8h30à12h
et de 13 h à 15 h 30. Information :
Mme Stéphanie Doré 514-982-2058.
Dépôt des soumissions : STM,
800 rue de La Gauchetière Ouest,
bureau 8100, Portail Nord-Est,
Montréal, au plus tard le mercredi
18 octobre 2006, à 15 h. Ouverture
publique suivra.
LaSTMet lesyndicatnes’engagentà
accepter,ni laplusfavorable,niaucune
dessoumissions.Considérantquel’ap-
peld’offress’adressedirectementaux
assureurs, ileststipuléqu’aucune
commissionn’estpayableàquelque
agent,courtierouautre intermédiaire
quecesoit.
Référence : STM-RH-01-2006

Louise Pouliot
Secrétaire adjointe de la STM
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No : DA6462

OBJET : PROLONGEMENT DE LA LIGNE 2
EST DUMÉTRO VERS LAVAL
LOT C28A – SIGNALISATION
DIRECTIONNELLE

L’objet duprésentappeld’offres consisteprinci-
palementen la fabricationet l’installationde
panneauxdesignalisationpour les terminus
CartieretMontmorency, ainsi quepour lagare
de laConcorde, àLaval.Pourplusd’information
sur l’étenduedes travaux, voir le site Internet
de l’AMTà l’adresse :www.amt.qc.ca/aop.

Date et heure limites de réception des offres :
Le12octobre2006à14h

Prixdudocument :225$, taxes comprises
(paiement par chèque visé oumandat fait à
l’ordre de l’Agencemétropolitaine de transport;
non remboursable)

Les documents d’appel d’offres sont en français
et peuvent être obtenus sur place à partir de
13h30 le 21 septembre 2006, du lundi au vendredi
inclusivement de 9h à 12h et de 13h à 16h30
à l’endroit suivant :

Agence métropolitaine de transport
500, Place d’Armes, 25e étage
Montréal (Québec) H2Y 2W2

Pour renseignements ou pour consulter
les documents d’appel d’offres sur place
(sur rendez-vous) :
Jean-François Demers, ing.,
chargé de l’approvisionnement du projet
Téléphone : (514) 287-2464, poste 4716

Visite des lieux : Une visite des sites Cartier,
de la Concorde et Montmorency se tiendra le
28 septembre 2006 à 13h00 sous la respon-
sabilité de représentants de l’AMT. Le départ
se fait du stationnement de l’Aréna Cartier
situé sur Montée Major à l’angle du boulevard
Cartier. Le port de bottes et chapeau de
construction est obligatoire pour la visite.

Garantie de soumission : Cautionnement de
soumission, chèque certifié ou lettre de
garantie bancaire (10% du prix total offert).

Seules les personnes, sociétés ou compa-
gnies qui possèdent l’expérience pertinente à
l’objet du contrat, qui détiennent une licence
appropriée en vertu de la Loi sur le bâtiment
(L.R.Q., c. B-1.1), qui sont enregistrées
auprès de la Commission de la construction
du Québec conformément au Règlement sur
le registre, le rapport mensuel, les avis des
employeurs et la désignation d'un représentant
(L.R.Q., c. R-20, r. 14.01.1), et qui ont acheté
les documents d’appel d’offres directement
de l’Agence métropolitaine de transport
peuvent présenter une offre.

L’AMT n’est pas tenue d’accepter ni la plus
basse ni aucune des soumissions.

Francesca Torasso, Directrice
Approvisionnement et Informatique
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AVIS PUBLIC
LE RÉSEAU NORDON AGENTS DE
REVCOUVREMENT INC. porte à l’atten-
tion du public, qu’à titre d’agent de ren-
seignements personnels et agence de
recouvrement, elle recueille et détient
des données de nature personnelle ou fi-
nancière sur des individus à l’égard des-
quels elle a reçu un mandat de
recouvrement de compte en souffrance.
Elle communique à ses clients des rap-
ports de crédit au sujet du caractère, de
la réputation et de la solvabililité de ces
individus.

À la présentation d’un document justi-
fiant de votre identité, il vous est possible
de savoir si nous détenons un dossier
sur vous et, le cas échéant, de le consul-
ter gratuitement dans nos bureaux. La
consultation de votre dossier peut égale-
ment se faire par demande écrite ou télé-
phonique. Des frais raisonnables peuvent
être exigés pour la transcription, la pro-
duction ou la transmission des rensei-
gnements qui y sont contenus.

Il vous est aussi possible, par demande
écrite, de faire corriger dans votre dos-
sier des renseignements inexacts, in-
complets ou équivoques ou de les faire
supprimer si leur collecte n’est pas auto-
risée par la loi.

Votre demande de consultation ou de
rectification doit être adressée à:

Pierre Rivard
Le Réseau Nor-Don
Agent de Recouvrement Inc.
50, boul. Crémazie Ouest suite 400
Montréal (Québec)
H2P 2T1

Téléphone: (514) 383-5711
Ou sans frais: 1-800-567-7017 34

29
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Appel d’offres

Service des infrastructures,
transport et environnement
Des soumissions sont demandées et de-
vront être reçues, avant 14 h à la date ci-
dessous, à la Direction du greffe de la Ville
de Montréal à l’attention de la greffière,
275, rue Notre-Dame Est, bureau R.134,
Montréal H2Y 1C6, pour:
Catégorie: Travaux de réfection
Appel d’offres: 1671-AE
Descriptif: Travaux de remise à neuf du ré-
fractaire de l’incinérateur No 4, de sa gaine
des gaz et de son unité de postcombustion
à la Station d’épuration des eaux usées
Date d’ouverture: 11 octobre 2006
Dépôt de garantie: Chèque visé de
25 000 $ ou un cautionnement de 50 000 $
Visite des soumissionnaires: Jeudi, le 28
septembre 2006, à 10 h à l’adresse ci-des-
sous.
Documents: Les documents relatifs à cet
appel d’offres seront disponibles à compter
du 21 septembre au Service des infrastruc-
tures, transport et environnement - Direc-
tion de l’épuration des eaux usées, au
12001, boul. Maurice-Duplessis, Montréal
(Québec) H1C 1V3, entre 8 h 30 à 16 h,
contre un paiement de 20 $, non rembour-
sable.
Renseignements: Claude Meunier, ing.
(514) 280-4418
Vente des cahiers des charges:
Téléphone: (514) 280-4400
Télécopieur: (514) 280-4445
Tout paiement doit être fait au comptant ou
sous forme de chèque certifié à l’ordre de:
Ville de Montréal.
Pour être considérée, toute soumission doit
être présentée sur les formulaires préparés
par la Ville et transmise dans l’enveloppe
prévue à cette fin.
Les soumissions reçues seront ouvertes
publiquement à la salle du conseil de l’hôtel
de ville, immédiatement après l’expiration
du délai fixé pour leur réception.
La Ville de Montréal ne s’engage à accepter
ni la plus basse ni aucune des soumissions
reçues et n’assume aucune obligation de
quelque nature que ce soit envers le ou les
soumissionnaires.
Montréal, le 21 septembre 2006
La greffière de la Ville
Me Jacqueline Leduc 34
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AVIS DE PRÉSENTATION D’UN PROJET
DE LOI D’INTÉRÊT PRIVÉ

LA COPROPRIÉTÉ LE PARC

Avis est par les présentes donné que Gestions
Immoparc Deux Ltée/Immoparc Holdings Two
Ltd. ayant son siège social au 360 Main, 1700
Square Winnipeg, Winnipeg (Manitoba) R3C
3Z3 et sa principale place d’affaires au Québec
au 3450, Drummond, Bureau 146, Montréal
(Québec) H3G 1Y2 et Gestion Regentor IC
Inc./Regentor IC Holdings Inc. ayant son siège
social au 3450, Drummond, Bureau 146,
Montréal (Québec) H3G 1Y2, s’adresseront à
l’Assemblée nationale pour la présentation d’un
projet de loi d’intérêt privé ayant notamment
pour objet:

— de décréter que malgré l’article 57 de la
Loi sur les biens culturels (L.R.Q.,
chapitre B-4), les plans créant les lots
3 4 7 2 8 9 1 , 3 4 7 2 8 9 2 , 3 4 7 2 8 9 3 ,
3 4 7 2 8 9 4 , 3 4 7 2 8 9 5 , 3 4 7 2 8 9 6 ,
3 472 897, 3 472 898 et 3 472 899 du
Cadastre du Québec, circonscription
foncière de Montréal, la déclaration de
copropriété divise et servitude publiée
sous le numéro 13 145 372, l’acte de
s e r v i t u d e p u b l i é s o u s l e n u m é r o
13 148 606, l’acte d’hypothèque publié
sous le numéro 13 161 837 , l ’ac te
d’hypothèque publié sous le numéro
13 166 398 et l’aliénation de l’une ou
l’autre des parties privatives avec les
droits de propriété indivis dans les partis
communes ne pourront être annulés en
raison du défaut d’avoir reçu l’autorisation
du ministre requise par l’article 48 de la
Loi sur les biens culturels.

Toute personne qui a des motifs d’intervenir
sur le projet de loi doit en informer le directeur
de la législation de l’Assemblée nationale.

Montréal, le 24 août 2006.

Les procureurs de GESTIONS
IMMOPARC DEUX
LTÉE/IMMOPARC

HOLDINGS TWO LTD et GESTION
REGENTOR IC INC./REGENTOR

IC HOLDINGS INC.,
STIKEMAN ELLIOTT

S.E.N.C.R.L., s.r.l.
3425374

MONTOIT
LE SAMEDI

QUANDLES
RESTESDES
UNSFONT
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LES DÉTAILS ONT MAINTENANT DES DÉTAILSLES DÉTAILS ONT MAINTENANT DES DÉTAILS

Nul ne vous permet d’observer les détails comme Sharp, le chef de file en matière deNul ne vous permet d’observer les détails comme Sharp, le chef de file en matière de

technologie télévisuelle à cristaux liquides. Doté de la pleine résolution HD de 6,2 millions detechnologie télévisuelle à cristaux liquides. Doté de la pleine résolution HD de 6,2 millions de

pixels de 1080p*, le téléviseur à cristaux liquides AQUOS expose les détails du mondepixels de 1080p*, le téléviseur à cristaux liquides AQUOS expose les détails du monde

(et les détails des détails) comme nul ne l’a jamais fait. Découvrez-en plus à(et les détails des détails) comme nul ne l’a jamais fait. Découvrez-en plus à moretosee.com.moretosee.com.
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