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aux organisateurs de cette

HLLE et GOMMERGIALE
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Le Gonseil d’Urientati

palement a fournir aux régions |

(Par Benoit Gaboury, président)

I'n regardant Ia carte de la Provinee de Québee, on voil &

I'est un vaste pays qui &'
Rivicre-du-Loup & Gaspé, Au centre de cette

Mend au sud du St-Laurent de
rasfe région,

on voit une ligne perpendiculaire de Ste-Flavie o Matapé-
dia. Le Conseil d'Orientation Economique du Bas Si-Lau-

rent couvre le territoire

qui s'élend de Trois-Pistoles a

Ste-Anne-des-Monts.et de Ste-Flavie a Causapscal.

Ce territoire est borné a Test
par la Péninsule de Gaspé, au
sud par les Provinces Maritimes,
a4 l'ouest par le Témiscouata et
au nord par le Sagucnay et le
Nouveau Québece,  La vie écono-
mique du Bas St-Laurent est liée
CGtroitement  au  développement
minier, forestier et hydro-électri-
que  des  régions  avoisinantes,
plus particulierement de la Cote
Nord et de la Gaspésie.

FONDATION DU CONSEIL
C'est d’ailleurs en vue de par-

ticiper encore plus activement au
progres ¢conomique  des régions

avoisinantes que les représentants |

des principales municipalités, con-
scils de comté, chambres de com-
merce et autres associations ré-
cionales se sont réunis a Mont-
Joli le 19 février 1956 pour jeter
les bases du Conseil d'Orientation
Economique du Bas St-Laurent.
Ce Conseil, dont le siége social
est a Mont-Joli, a pour but prin-
cipal de coordonner les efforts
des différentes associations régio-
nales en vue de promouvoir le
développement économique  inté-
gral de la région.

Les activités du Conseil Econo-
mique  s'inscrivent dans les ca-
dres suivants: 1'étude, 'enquéte,
les recherches, les relevés techni-
ques, la compilation de statisti-
ques, la publicité sur la région,
démarches se rapportant 2
des questions ou a des projets
concernant  l'organisation  écono-
mique et le développement de la
région. L'agriculture, la colonisa-
tion, 'industrie, les mines, le com-

1ve
s

merce, le transport, les services
publics, le tourisme, e¢n somme
[toutes les activités économiques,
{recevront une attention spéciale
‘du Conseil. Apres plusicurs réu-
nions du burcau de direction et
‘une journée d’étude avec un éco-
nomiste de réputation, M. Jean-
| Marie Martin, doyen de la fa-
culté des sciences sociales de
il‘UnivcrsiLé Laval, le Conseil a
| décidé de faire une enquéte éco-
‘nomique de base afin de détermi-
'ner avec certitude l'orientation
¢conomique qui doit étre donnée
A notre région.

INQUETE ECONOMIQUE

Pour mener a bonne fin cette
enquéte  économique, il faudra
obtenir les services d'économistes
qualifiés qui devront faire les re:
cherches  nécessaires ¢t méme
étudier nos problémes sur place.
Ceci nécessitera des déboursés é-
normes et le Conscil songe a éta-
blir un mode de contributions par
les industriels et les commercants
de la région. Les conseils de
comté et les principales munici-
palités ont déja fourni une con-
tribution appréciable et nous
comptons sur l'appui des princi-
paux hommes d'affaires de la ré-
gion. Lorsque cette enquéte ¢éco-
nomique de base aura été com-
plétée, nous pourrons alors passer
a 'action économique proprement
dite.

Sans trop présumer des résul-
tats de cette enquéte, les études
faites & date par les membres du
Conseil permettent d'établir que
nos efforts doivent porter princi-

avoisinantes des produits agrico-
les et ceux de la petite industrie.
En face de la Cote Nord et de la
Gaspésie, la région du Bas St-
Laurent est micux placée
fournir économiquement les biens

vue agricole. Pour jouer ce role
de réservoir des produits agrico-
les, notre région devra modifier
considérablement ses méthodes
d’exploitation et de mise en mar-
ché. 11 faudra aussi développer
les moyens de transport mariti-
mes et ferroviaires nécessaires
pour communiquer ¢économique-
ment et rapidement avec la Gas-
pésie et la Cote Nord. C'est pour-
quoi, dés le début, le Conseil a
‘appuyé fortement la construction
(de ports d’hiver sur la rive sud
|du St-Laurent et le prolongement
'du chemin de fer en Gaspésie.
Nous devrons également travail-
|ler pour établir dans notre région
| des industries secondaires et mar-
‘ginales afin de bénéficier des res-
| sources miniéres ct forestiéres de
'la Cote Nord et de la Gaspésie
et de fabriquer dans notre région
des produits utilisables dans tou-
tes les régions avoisinantes.

UNE ACTION COMMUNE

Notre avenir économique se bi-

on Economique du Bas Sai

pour |

nécessaires a 'alimentation de ces |
'deux régions pauvres au point dcl

le revue L'EVEIL ECONOMIQUE |lation de la région de micux con-
qui scra certainement un complé- | naitre le travail indispensable qui
ment publicitaire utile et profita- | se fera pour le progrés du Bas
ble pour le Conseil Economique. | St-Laurent et de la Gaspésie.

ICthc revue permettra a la popu- | (Tiré de “U'Eveil Economique”)
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Message de
bienvenue

du maire
de Mont-Joli

L’intérét apporté par la population du Bas St-Laurent lors de
la premiére Exposition Industrielle, a incité le Comité bénévole
sous la présidence du nouveau président M. J.-L. Dumais a orga-
niser de nouveau, cette année, la deuxiéeme Exposition Industrielle
|et Commerciale du Bas St-Laurent qui se tiendra en lUaréna de
| Mont-Joli du 21 au 24 juin courant.

tira donc en coopération et par |

I'effort acharné de notre généra-
tion, griace a son esprit d’initiati-
ve et a son gout du risque. I
faudra aussi pousser nos jeunes
vers des carrieres économiques et
former des compétences dans tous
les domaines. Dans cette perspec-
tive, la fondation du Conseil d'O-
jentation Economique  du  Bas
St-Laurent nous apparait comme
¢tant d'importance capitale. Nous
avons en main tous les éléments
de la réussite et il s'agit de faire
I'unanimité autour du projet.
Ainsi notre avenir sera aussi bril-
lant que nous aurons su le batir.

En terminant, permettez-moi de
féliciter les éditeurs de la nouvel-

Mont-Joli, situé¢ aux portes de la Gaspésie, du Ncuveau
Québec et des Maritimes, est le centre tout désigné pour une ex-
position du genre qui est organisée avec la précieuse collaboration

de toutles les Villes et Municipalités environnantes.

Je suis tres heureux de votre initiative qui permettra a tous
les exposants et les visiteurs de constater la magnifique coopération

qu'il y a pour les industriels a venir s'établir dans notre région.

Je vous souhaite, messieurs les organisateurs, un vij succés dans
votre entreprise, aux exposants et aux visiteurs je me fais linter-
prete de la population pour souhaiter la plus cordiale bienvenue.

Soyez assurés que nois ferons tout ce qui est en notre pouvoir
pour que vous gardiez de votre passage a Mont-Joli, le meilieur
des souvenirs.

maire.

BENOIT GABOURY,

qui existe dans le Bas St-Laurent et des avantages appréciables |

nt-Laurent

Alimentation
en électricité

Grace a un exploit que l'on con-
sidére unique au monde, I'électri-
cité produite sur la Cote Nord
traverse maintenant le fleuve St-
Laurent, au moyen de quatre ca-

3 .

| bles surmergés de trois pouces et
% | demi de diameétre. Ces cables par-
# | tent de la presqu’ile de Manicoua-

gan pour se rendre jusqu'au vil-
lage des Boules, prés de Rimous-
ki, sur la rive sud.

Aprés avoir ainsi parcouru la
distance d'environ 30 milles qui,
'a cet endroit, sépare les deux
|rives, l'énergie arrive a la pre-
| miére étape de son voyage: la
| sous-station des Boules: la se
| trouvent un poste de transforma-
| tion et un poste de manoeuvre. De
|ce dernier part une ligne d'atta-
' che a 69.000 volts qui améne une
partie de l'énergie a la sous-sta-
1tion de la Compagnie de Pouvoir
du Bas St-Laurent, construite tout
preés.
| Le poste de transformation, d'u-
'ne puissance installée de 40.000
'kVA, sert a augmenter la tension

idc la plus grande partie de I'éner-
gie de 69.000 a 161.000 volts et

'a la diriger vers les centres d'uti-
ilisation. L'énergie ainsi transfor-
imée emprunte la ligne de trans-
port Les Boules - Ste-Anne-des-
| Monts-Murdochville pour alimen-
'ter, en Gaspésie, les nouvelles mi-
Ines de cuivre de la Gaspé Copper,
dont les réserves de minerai s’é-
levent a plus de 70.000.000 de
tonnes. Cette quantité de cuivre

| suffirait a fabriquer 1.400.000.000.-

000 de pieds de fil no 6: calibre
généralement utilisée pour le rac-
cordement d'une maison au reé-
'seau.
Construite pendant les années
1953-54, la ligne de transport de
(Suite en page 11)
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Rendez-vous des touristes

HOTEL LAFAYETTE l

le développement économique d'u-
- ' ne région, soit les richesses na-
Sfe-FIav:e. comfe de Mutane turelles ou matidres premicres, le
1= travail, le capital ou l'outillage et
enfin l'organisation ou
d’'entreprise.  Généralement on
n'attache pas suffisamment d'im-
| portance a l'esprit d'entreprise qui
| est la condition premieére de l'en-
[trée en scéne des autres facteurs
de progrés économique. En effet
c'est l'esprit d'entreprise qui dé-
couvre moyens d'utiliser
richesses naturelles, qui groupe
les capitaux et l'outillage néces-
| saires A leur développement, qui
| fait appel a la main d'oeuvre des
| travailleurs pour transformer la
matiére en biens utiles & la com-
munauté.

L J

o

~ Aux portes de la Gaspesie.

® : :
A : P& Le progrés économique et so-

o icencié de 25 chambres avec _ progres ' L

o aotelilic te cial d'une ville et d'une région

: el Rs e 11 pour but l'épanouissement phy-

. Situé sur le bord de la mer. 'sique, intellectuel et moral des

e étres humains qui les habitent.

e Gilles COULOMBE, prop. Plusieurs facteurs conditionnent

L J

o

®

o

I'esprit

gt lac
1CS 1eS

| Le progreés économique a donc
pour but la satisfaction des be-
|soins de l'étre humain et c'est
ce dernier qui, avec ses capitaux,
son travail et son esprit d'entre-
| prise, est le premier responsable
du développement économique de
sa ville et de sa région. Dans
le domaine social, on peut dire
que le facteur humain est prati-
quement le seul responsable du
développement de la société lo-

L'hétel le plus moderne du bas du fleuve
AAA AHA TSC

I'abondance des richesses natu-
relles dans le territoire qu'il ha-
bite, 'homme peut étre heureux
s'il sait travailler au développe-
ment physique, inteliectuel et mo-
ral de sa personnalité.

Hotel St-Lou

Rimouski

9

C'es* justement le rble primor-
dial des Chambres de Commerce
des Jeunes de travailler au déve-
loppement de l'esprit d'entreprise
et du sens civique chez les jeunes
citovens d'une ville, d'une région,
d'une province, d'un pays et mé-

Le Royaume de
" Miss Hospitalite 1956 "

a, bkt o FnSACI 0L

‘cale et régionale. Quelle que soit | 7
7 e X Q qu | tous les moyens modernes d'édu-

l.e Jeune Commerce

Facteur de progrés économique et social

(Par Guy

Sénateur des Chambres de Commerce
de la Provinee de Québee

bres de Commerce Senior, alors
que le role des Chambres de
Commerce des Jeunes est de dé-
velopper chez leurs membres et
dans toute la population un esprit
d'initiative économique et de ci-
visme social. Ce role s’exerce par

cation et de publicité.

nembres des Chambres de
Commerce des Jeunes font d'abord
la connaissance de leur milieu au
moyen des assemblées et des réu-
nions sociales. Ils étudient les pro-
blemes de¢ leur localité de
leur région afin de découvrir les
moyvens d'améliorer les conditions
économiques et sociales de leur
milieu au moyen de forums, con-
férences et études en comités. Ils
perfectionnent leurs connaissances

Les

ot
CL

|l,curs membres apprennent & tra-
vailler en collaboration les uns
avee les autres et a placer le bien
commun au dessus de  lintéret
personnel. Cet esprit de collabo-
ration absolument nécessaire
au développement économique ¢t
social de nos villes et de notre
région. 11 suppose de grandes
qualit¢és de franchise et de loyau-
té. Pas de franchise et de loyauté
possibles sans le courage d'expri-
mer clairement ses opinions, mde-
me §'il peut en résulter un tort
dans ses intéréts personnels, 1l y
a déjd trop d’hypocrisie, de mal-
honnéteté et d'égoisme dans les
affaires publiques. Les  jeunes
citoyens doivent  apprendre  que
I'honnéteté est encore plus né-
cessaire dans la vie publique que
dans la vie privée et que l'une
ne peut pas aller sans l'autre. Les
membres des Chambres de Com-
¢ merce Jeunes apprennent 3
| donner beaucoup de temps gra-
tuitement ¢t a dépenser un peu
| d'argent sans espoir de retour,
1ls apprennent le dévouement deé-
sintéressé au bénéfice de toute la
| population. Ils ne se contentent
pas de faire de la critique des-
tructive, mais sont préts A
travailler pour le bien public en
|dépit des critiques et de I'incom

st

des

D’Anjou)

des Jeunes

procédure des assemblées et le
fonctionnement des organismes
municipaux, scolaires et gouver-

ils

nementaux a l'échelle provinciale, | préhension.
fédérale et internationale. En| Les Chambres de Commerce
somme, ils s'intéressent a tous |des Jeunes s'adressent a4 toutes

les classes de la société.ll ne s'a-
git pas d'une association de pro-
fessionnels et d’hommes d'affai
res. Il s’agit plutot d'une
ciation de tous les jeunes citoyens,
quelque soit leur métier ou leur
profession. Elles s'adressent
tous ceux qui veulent travailler &
leur perfectionnement  individu

|
les domaines de l'activité humai- |
ne. De cette facon, ils élargissent |
les horizons de leurs connaissan-
ces intellectuelles et essaient d

qac dSS0O-
transmettre

connaissances a
leurs confreéres et au grand public
par la pratique de l'art oratoire
I'application des méthodes de

publicité. En perfectionnant leurs

CeS

o
L8 ¢

connaissances et en mettant ces|et au progrés de leur milieu.
connaissances au service du bien En travaillant au développement
public, ils ont conscience de tra-|de 'esprit d'entreprise et du sens

vailler & "'amélioration du sort de |civique chez les jeunes citoyens
leurs concitoyens. le Jeune Commerce est certaine
En plus de développer des qua- ment le premier facteur de pro

me sur le plan international. Les des affaires et apprennent le lités intellectuclles, les Chambres |gres éeconomique et social d'une i@
) (grandes réalisations pratiques ap- fonctionnement des organismes de Commerce des Jeunes dévelop- | ville et d'une région.
* 90 chambres avec bain, douches partiennent d’abord aux Cham- démocratiques. Ils apprennent la pent surtout des qualités morales. (Tiré de “I'Eveil Economique’™)
et radio e .
* Salle & manger avec air conditionné S!'-Léon-le-Grand ‘natchez (I.ucil’lc I’crrcaul_Q. qu- nard Poirier. ] nombreuse as:s'ist.inn(*.c. et .\I.. }';n‘hhw
) 5 2 . rain et marraine: Donatien Ber- Le 9 juin, Joseph-Réal, enfant Laurent Dubé, vicaire & St-Léon, §
Baptémes — Le 5 mai, Marie- natchez et Marie-France Bernat- de M. et Mme Robert Lapointe parla du probléme de 'alcoolisme, §
* Cuisine canadienne (Jacinthe, enfant de M. et Mme chez frére et soeur de 'enfant.  (Simone Roy). Parrain et marrai- comme un probléme profondé- §
Philipp=  Bérubé (Madeleine Pa- 1o 96 mai, Marie-France, en- ne: Angéla Roy et Laurette Roy, ment humain et enraciné dans

quet). Parrain et marraine, M. et
Mme Eugeéne Paquet, oncle et tan-
te de I'enfant.

Le 10 mai, Marie, enfant de
M. et Mme Jules Potvin (Jean-
nine Pelletier). L'enfant est décé-
dée quelques heures aprés sa nais-
sance.

Le 12 mai, Joseph-Marc-Moise,
enfant de M. et Mme Moise Chré-
tien (Bibiane Potvin). Parrain et
marraine, M. et Mme Léopold
Chrétien, grands-parents de I'en-
fant.

Le 12 mai, Marie-Monique, en-
|fant de M. et Mme Robert Ga-
|gné (Dorilla Jalbert). Parrain et
! marraine : Rodrigue Gagné et
}Gcorgcuc Gagné, frére et soeur
de l'enfant.

Le 16 mai, Joseph-Raymond-
| Gervais, enfant de M. et Mme
| Antoine Turcotte (Adeéle St-Lau-
‘rent). Parrain et marraine : Adéo-
dat St-Laurent et Raymonde St-
Laurent, oncle et tante de l'en-
( fant.
| Le 19 mai, Joseph-Daniel, en-
'fant de M. et Mme Owrias Ber-

Jardin sur le toit

MANOIR
ST-LAURENT

Luceville

*x 25 chambres avec bain

*

L'endroit idéal pour se reposer

(,1 g ‘( - . eflo
e 4 La Corporation Immobili
T s 4 La LOFROFation iMmimobIlere
v yoYRCH 4 U bas Jdaini-Laurent
Y ot OV 4 Sicge Social : Mont-Joli., Qué.
y ‘O“R ~ »»
'v’ ’,,»”’ Opérant :
""’ Mont-Joli — 85 chambres dont 50 avec bain
et douche, Grill, Cocktail Lounge, Salle & manger
I A o et Salle & Banquet d'une capacité de 250
LHOte commerC|a convives pour Congrés, Banquet de noces et

Réception Sociales — Tél. PR 5-4301.

!
L H At I Se t_II 50 chambres avec bain et douche, ‘et mémes
O e p es avantages que |'Hotel Commercial. Tél. 2581,
M J I' M I Sainte-Flavie — 26 unités avec deux lits dou-
t- t bles, douche, balcon privé extérieur face au
on o I 0 e fleuve. Cocktail Lounge et dinette; situé a la
AAA — AHA — TSC boucle de la ceinture de la Gaspésie. Opérant

DIVERS CLUBS 12 mois par année. Tél. PR 5-9041.

fant de M. ¢t Mme Benoit Trem-

'blay (Marguerite Simard). Parrain

et marraine :
Simard, oncle

M. et Mme Camille
et tante de l'en-

| fant.

Le 28 mai, Jean-Mare, enfant
de M. et Mme Lucien Harel (Ali-
ne Gagné). Parrain et marraine:
M. et Mme Maurice Gagné, on-
cle et tante de l'enfant.

Le 2 juin, Joseph-Denis, enfant
de M. et Mme Adrien Ayotte (Ma-
rie-Marthe Bérubé). Parrain et
marraine : M. et Mme Henri Avot-
te, oncle et tante de l'enfant.

4 juin, Joseph-Louis-Marie,
de M. et Mme André Mi-
(Marie-Anne Deroy). Par-
marraine : M. et Mme Lcéo-

i
enfant
chaud
rain ct

“ninasrmspe

s~
i
$

oncle et tante de l'enfant. nos coutumes.
Le 9 juin, Marie, enfant de M. Cette intéressante  soirée fut
et Mme Léo Bois (Jeanne d'Arc aussi marquée d'initiations, de

Normand). Parrain et marraine changements de décorations.
M. et Mme Paul Normand, grands- Pour finir, M. le curé du
parents de l'enfant. Humqui remercia chaleureusemen

Visite au Lac Humqui—Diman- tous ses invités et leur demanda

I,‘lq’-

.

W

che dernier, le 2 juin, un fort | méme de revenir encore au cours 8
groupe de Lacordaire se rendi- de 'été.
rent chez leurs voisins du Lac- =—

Humaqui, afin de souligner le pre-

mier anniversaire de la fondation MOI"+ subi’re

de leur cercle. Le groupe de St- M. Maurice Lemicux, 56
Léon exécuta la partie réeréative voyageur pour la  Compagnic
qui comprenait récitations, sket- Viau, qui était en vovage dansgg
ches, chants en solo, duo ou }
LZroupes.

ans, B

en le Bas du Fleuve avec son ¢pou-§
se, est décédé  subitement,  Lag

M. le Président régional, Pierre dépouille mortelle fut tr;m\'pmr-w-.
Jean, adressa quelques mots & la A Victoriaville

TiTUL MIRE
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Prélude a I'Exposition Industrielle
et Commerciale du Bas St-Laurent

(Par Jean-Louis Dumais, président)

Personne ne doute que le Ca-
nada progresse a un rythme accé-
léré, mais que fait notre région
dans sa course vers le progrés ?

Le rapport préliminaire de la
Commission Gordon est loin d’é-
tre enthousiaste sur nos perspec-
tives économiques. Par ailleurs,
deux économistes distingués, M.
Maurice Lamontagne, aviseur éco-
nomique auprés du Conscil Privé,
et M, Jean-Marie Martin, doyen
de la Faculté des Sciences Socia-
les de I'Université Laval, ne nous

ont guére tracé un tableau plus |

enchanteur. Enfin, I'enquéte en-
treprise par le Sénat canadien sur
le développement de l'agriculture
de I'Est du Canada démontre eclle
aussi l'inquiétude de nos gouver-
nants sur l'un des aspects par-
ticuliétrement
structure économique de nos ré-
gions.

important de la]

Autant d'opinions réalistes mé-

ritent qu'on y attache une certai-
ne importance, que l'on s'éveille
a I'¢tude de notre ¢économie ct
que l'on songe a prendre  les
movens  nécessaires pour l'amé-
liorer.

C'est d'zilleurs ce qu'a fait no-
tre région depuis quelques années.
Les Chambres de Commerce Se-
nior ¢t Junior, le Conseil d'rien-
tation Economique du Bas St-Lau-
rent, et nombre d'autres associa-
tions & caractere régional, s'in-
quictent d'une facon de plus en
plus objective de nag  réalités
¢conomiques, afin de faire avan-
cer notre région au méme rythme
que toutes les autres parties du
pays.

lL.es préoccupations des  direc-
teurs de la 1eére Exposition Indus-
triclle et Commerciale du Bas St-
Laurent n'ont pas été étrangeéres
d cet CGtat dlesprit. Organisée
dans le but de montrer le vrai
visage de notre industriec et de
notre commerce et de susciter un
certain intérét a I'égard de ces
deux item importants de 'écono-

mie, la premiére exposition a rem-
pli un role nécessaire puisqu'elle
nous a ¢également permis de dé-
montrer les multiples change-
ments qui enfluencent le progrés
de l'industrie et du commerce et
qu'elle nous a incités a nous occu-
per de nos affaires en exercant
un certain role dans la vie éco-
nomique en nous tenant au cou-
rant de la marche de la science
vers le progres.

LLa premicre exposition a aussi,
d mon avis, apporté quelque chose
de nouveau dans notre recherche
du progrés ¢conomique, en souli-
gnant le role que pourrait jouer
notre région dans la transforma-
tion merveilleuse qui s'accomplit
autour de nous. En résumé, elle
nous aura permis de faire un bilan
assez objectif de notre industric

.

et de notre commerce et de pren-
Ire conscience de nos [)’».\il)f“’.t".\
lans ces deux domaines.

Par ailleurs, I'Exposition a four-
ni & nos commercants ‘une occa-
sion unique de démontrer & la
population qu'ils sont en mesure

(
(

ide satisfaire pleinement a ses be-
'soins, et A nos petites industries
I'occasion de se révéler et de sor-
tir de l'obscurité. Tous les visi-
teurs de la premiére Exposition en
|sont sortis convaincus que nos
j;gmmercants n'avaient rien a en-
vier aux commercants des grands
centres et heureusement surpris
de réaliser qu'il existe dans notre
{région une industrie susceptible
|de se développer.

ment profité de cette exposition,
|car elle s’est avérée pour eux un
imodc de publicité qui a donné des
'résultats rapides et fort intéres-
Isants. Ceci explique d'ailleurs
I'empressement qu'ils ont mani-
|festé a vouloir participer encore
cette année a cet événement éco-
' nomique.

. L’Exposition  Industrielle et
 Commerciale du Bas St-Laurent
de 1957 cherchera 2a atteindre
les mémes fins que celle de 1956 ;
elle s'efforcera toutefois de don-
ner, une image plus précise de
notre artisanat régional, qui, si
on le voulait, pourrait atteindre
un sommet dans ce domaine et
contribuer a une saine prospérité
d'une certaine classe de gens de
nos régions.

Avec les améliorations impor-
tantes qui seront apportées au site
de I'Exposition, avec les attrac-
tions de premier choix qui sau-
ront attirer un plus grand nombre
de visiteurs, avec un calibre d'ex-
hibits aussi intéressants que ceux
de 1956, le 2¢me Exposition In-
dustrielle et Commerciale du Bas
St-Laurent saura encore rempor-
ter un autre succes en 1957, Gra-
ce a l'esprit d'initiative des gens
du Bas St-Laurent, elle sera enco-
re cette année, nous l'espérons,
I'Exposition régionale la mieux or-
ganisée du Québec.

Je présume que tous les ci-
tovens du Bas St-Laurent seront
aussi fiers que nous le sommes
de cette réalisation!

Les exposants ont ainsi grande- |
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ET BIENVENUE AUX VISITEURS

INDUSTRIELLE

2¢ EXPOSITION .

COMMERCIALE

DU BAS ST-LAURENT
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HOMMAGES DE

Bois de Luceville

LE PLUS GRAND FOURNISSEUR DE MATERIAUX DE CONSTRUCTION

RA 3-4005
RA 3-4464

LUCEVILLE

A L'EST DE QUEBEC
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de entier.

MEDARD BOURGAULT

Pionnier de la sculpture sur bois
au Canada Francais, dont les ocu-
. vres sont admirées dans le mon-

leur

EDITH MARTIN

Emailliste d’art de Trois-Pistoles,
qui a eu l'occasion d'exposer ses
ocuvres en France, & Montréal et

ailleurs.

A L ’Exposition [ndustrielle et Commerciale du Bas St-Laurent

des artistes de chez nous...
a loeuvre...

personnalité, leurs meéthodes, leur travail

PIERRE-PAUL RIOU

Céramiste gradué de I'Ecole des
Beaux Arts. Il a enseigné au
Centre d’Art de Ste-Adele. A ex-
posé A la Galerie Agnes Lefort de
Montréal et divers autres endroits.

BEAUDET EXPRESS et le GARAGE BEAUDET de Mont-Joli, ont gracieusement fourni les deux kiosques occupés par ces artistes canadiens-francais.
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Standards privés 6 90

Téistypes | oL 62
Appels interurbains g::ocnrmmois . 60,000 @ 350.000
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Québec-Teléephone peut vous fournir un | -
service complet de communications ré-
pondani & fous vos besoins. Visitez noftre

1

kiosque a [l'expeosition de Mont-Joli.
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Attractions a la 2e Exposition
Industrielle et Commerciale

Vivement appréeié, lors de la derniére Exposition,
notre spectacle de 'Exposition 57 le sera doublement

cette annde.

PARCE QUE les altractions de-
meurent un des item importants
dans la préparation  de  notre
budget.

Nous considérons qu'un
tacle de premier ordre  est
des atouts importants dans
succes de notre exposition,

Comme 1'an dernier, alors que
nous avions 'honncur d'engager
mademoisclle Dorothée Moreault,
devenue par la suite “MISS CA-
NADA", nous e¢ngagerons cette
année encore des artistes de pre-
mic¢re valeur.

Nous croyons que la meilleure
facon de donner du prestige & no-

spec-
un
le

tre démonstration est d'avoir un/
spectacle bien balancé.
* * *
L.es attractions seront présen-

tées a llintéricur de 'aréna, c’est
a dire, 1a méme ou sont les kios-
ques, sur une estrade, dont la hau-
teur a été diminuée, afin de per-
mettre une meilleure vision aux
nombreux spectateurs.

Par ailleurs, un meilleur agen-
cement des spectacles a été pré-

|vu, de facon a ce qu'ils ne nui-
'sent pas & la visite des kiosques.
| Les systemes d'Gelairage et de
| haut-parleurs seront tellement a-
Iméliorés que le rendement sera
doublement meilleur.

Des comités de |

' . 7
securite
| Plusicurs

localités du Bas-du-
Fleuve posseédent maintenant leur
Comité de Sécurité Routiére. On
[en compte, a date, cent deux, dont
[T"activité s'est accrue au cours de
la Semaine provinciale de Sécurité

Routi¢re, qui se terminera, de-
main,
Au nombre des localités, qui

ont adhéré au mouvement provin-
cial, citons Amqui, Baie-Comecau,
Bonaventure, Cabano, Causapscal,
Gaspé, Matane, Mont-Joli, Mur-
dochville, Montmagny, New-Rch-

mond, Price, Rimouski, Riviére-du-
Loup, Sept-lles, Ste-Anne de la
Pocatiére, Ste-Anne des Monts, St- |
Jean-Port-Joli, Trois-Pistoles.

Gy
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COLRS COMMERCIAL SUPERIEUR

e it e s,

L’Institut Rheault, de Mont-Joli, compte huit finissants @ son cours commercial supérieur pour 1957-
08. Ils sont photographiés, ci-dessus, avec leur Principal Me Gérard Rheault, avocat. En haut,
on reconnaitra MM. Roméo Ross et Claude Lebel avec Me Rheault. Au centre: Mlles Marie-Paule
rerreault et Constance Collin et M. Gilles Gagné. En bas: Mlles Jacqueline Normand, Noélla Boutet
et Odette Anctil. Le dessin est l'oeuvre de M. Georges Mercier et la mosaique, Photo Lavoie, de Ri-
nouski.

Officiers au
long cours...

(Suite de'la page 14)

les ¢éleves, qui leur vaut ce grand
avantage. Aprés un court séjour
2 bord d'un navire, il arrive sou-
vent que les diplomés deviennent
professeurs de cours théoriques

'auprés de leurs compagnons ma-

rins.

COURS SPECIAUX

En plus des cours réguliers, des
cours spéciaux sont donnés a
I'école pendant la saison d'hiver.
[ls s'adressent particulierement
aux marins ayant déja l'expérien-
ce ou le temps de mer voulu
pour avoir le droit de passer les
brevets. Bon nombre de jeunes
gens ont profité de ces cours
spéciaux, et on les trouve au-
jourd’hui comme officiers naviga-
teurs ou officiers mécaniciens 2
bord de plusieurs navires.

L'Ecole se compléte d'une bi-
bliothéque spécialisée de quelque
500 volumes comprenant les ou-
vrages les plus récents sur la na-
vigation.

Enfin, elle a sa propre station
météorologique, située dans une
tour de verre surmontant I’édifice,
et des rapports hebdomadaires
sont transmis a la Commission des

Eaux courantes de Québec.

Robert Sénéchal
Propriétaire

Georges Turcotte
Tailleur-commis

Tailleur de plus de 20 ans

et son personnel, souhaitent un franc succés

aux promoteurs de la 2e Exposition

A

N

L. G. D'Anjou Raymond Janelle
Comptable

d'expérience

Pour obtenir entiére satisfaction voyez

Noire département de complets et uniformes de tour genre, sur mesures.
manufacturiers au Canada, tels que:
complets préts a porter, en magasin.
et sans frais suppiémentaires.
sport dans les marques: "TOOKE",

Satisfaction

Nous

Livraison rapide.
Semi Ready, Warren Cook et Samuelson.

"FORSYTH", "B.V.D." et "ARROW".

garantie ou argent remis

32 de la Cathédrale

Le Roi du Vétement c‘:_Rimouski

le plus grand deétaillant de vétements pour hommes @ Rimouski

Industrielle et Commerciale du Bas St-Laurent

Les meilleurs
Nous avons plus de 300
Mos tailleurs font les réparations nécessaires, pendant que vous attendez
vous offrons le plus grand choix en viille, de chemises de toilette et

Tel. RA 3-3141

Roland Sénéchal
Commis d'expérience
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est heureuse de vous inviter a visiter son pavillon a

‘Exposition Industrielle et Commerec
du Bas St-Laurent

vous tomberez en admiration devant la plus récente nouveauté
dans le domaine des appareils electrigues

le des merveilles

& mervel

DT

¥

SR <
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VP TP Ja i
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une spécialiste en art culinaire vous démontrera comment on peut en tirer des avantages extraordinaires
dans la rapidité et lexcellence de la cuisson

ne manquez pas de voir la danse des électrons dans le fond du poélon

le poéle KELVINATOR miracle de demain est vendu par les magasins de

a Gompagnie de Pouvoir du Bas St-Laurent

AMOQUI — CABANO - MATANE - MONT-JOLI — RIMOUSKI - MATAPEDIA — ST-JEAN-DE-DIEU — TROIS-PISTOLES
X Y T N |
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'industrie fores

si-ell

e la plus

PN

A2y

tiere
importante ?

(par Charles-E. LEVESQUE, Matane, P.Q.)

Chiffres intéressants sur I'embauchage

dans lindustrie foresticre

Avece I'Agriculture, la Construction et le Transport, est-il
une industrie plus importante que celle du Bois pour notre
region du Bas St-Laurent et de la Gaspésie ?2 Est-il une
industrie plus vitale gui embrasse plus entiérement notre
district, emploie plus de notre main-d’oeuvre, fait circuler
plus d’'argent et permet de former plus d'espoirs ?

A date, les principales compa-
enies opérant dans le Bas-du-
Fleuve et dans la Gaspésic sont
la Quebee North Shore, I'Anglo
Canadian Pulp, la Consolidated

Paper, l'International Paper, la
Mont-Louis Seignory, la Price
Brothers, la Tourelle Lumber, et

combicn  d'autres  d'importance
majeurc qu'il serait trop long d'¢-
numérer. Ces compagnices, si elles
n‘opérent pas directement dans le
territoire ci-haut décrit, viennent
y puiser la main d'ocuvre néces-
saire pour la coupe de bois, le
charrovage, le flottage, en d'au-

tres termes, le travail nécessaire
pour amener l'arbre de la forét
au moulin 2 scie ou au bateau.

A remarquer que les opérations
de moulin A scie tombent sous la
rubrique “Manufacture” et ne sont
pas comprises dans l'exploitation
forestiére proprement  dite.

EMBAUCHAGE

On se demande souvent quelle
proportion de notre population
¢st engagée & un certain temps
de I'année, l'automne et Thiver
tout spécialement, dans I'exploi-
tation de notre richesse forestidre.
Les statistiques démontrent que
pour les seuls industriels fores-

rs du Bas St-Laurent opérant

la Cote Nord du Fleuve, le

comme

nombre de travailleurs employés |
bacherons, charretiers, |
cuisiniers, contre-maitres, ctc., se
lit comme suit @

1 octobre 1955 ........... 5515
29 octobre 1955 .......... 7185
12 novembre 1955 ... 8211

3 décembre 1955 ........ 8571
17 décembre 1955 ... 8327 |

I janvier 1956 ......... 6354
14 janvier 1956 ............ 6844
19 février 1956 ............ 3424
10" mars: 1956 cannniis 1928
31 mars 1956 584
Sont-ce 1a des chiffres assez

¢loquents  pour démontrer 1'im-
portance de lindustric du bois |

chez nous? Et si l'on songe que
ces statistiques ne  représentent
qu'une partie des opérations fo-
resteres  conduites  dans  notre
région et chose certaine, dont la
main-d'ocuvre provient de chez
nous, et que les opérations de la

\ a A |

Hée

de la Matapédia et de la
Péninsule de Gaspé ne sont pas
incluses, n'est-ce pas assez pour

démontrer toute l'importance que
industrie prend en regard de
notre main-d'oeuvre.
avons le bois, nous avons
la main-d'ocuvre compétente pour
cffectuer le travail dans toutes
les spheres de l'exploitation du

bois, et nous avons les marchés.

vt
Celie
'emnlol d
cmplolr aoe

. Z
INOUS

Quelle richesse!
BON GITE, BON PAIN

Un autre point important est le

' bien-étre qui entoure le travail-
'leur forestier de nos jours. Il y
la un quart de siecle, le bacheron
|ne couchait pas sur un lit, ne se

scrvait pas de couvertures et en-
core moins pouvait-il se servir de

|la douche. Non, il devait alors se
contenter d'un grabat recouvert

de branches de sapin, grabat ins-

On commence a peine & exploiter
les richesses du Bas $t-Laurent

(par Louis-Olivier ROY)

Il me fait infiniment plaisir d’attirer l'attention de
toute la population du Québec sur le développement

considérable qu’a connu

notre région au cours des

derniéres décennies, particuliécrement depuis la fin du

dernier conflit mondial.

Notre région est immensément |
riche en ressources naturelles de |
toute nature, et I'on commence a |
peine a exploiter ces ressources,
exploitation qui se traduira dans

un avenir rapporché par une |

transformation radicale de sa

structure économique.
L’agriculture, la forét et les|

mines, ainsi que les ports de mer
naturels qui jalonnent notre ré-
gion, feront inévitablement de
celle-ci I'une des plus riches et
des plus prosperes de la province
et du pays. Le Bas St-Laurent est
la région de l'avenir, et 'essor
considérable qui s’y produit pré-
sentement ne constitue qu'un dé-
but.

Mais si notre région est riche
en ressources naturelles,
non moins rtiche en ressources
humaines, et nos hommes d’affai-
res s'évertuent constamment a

tallé dans un des coins du camp;travai”(}l‘ au bien-étre économi-

surchargé de grappes humaines |que, civique et social de

notre

ou il devait ignorer toute prati-|district et au développement de
que d'hygiéne élémentaire. Quant | S€s ressources.

a la nourriture, quelle améliora-

Ce travail s'accomplit soit in-

elle est 1

lopper le commerce, d’'apporter
des améliorations au transport et
aux communications. Par leurs
assemblées, leur travail en comi-
tés et leurs congres, elles ont
rendu  d'immenses services au
monde des affaires et a toute la
population en général.

Nos Chambres de Commerce
'sont en mesure de renseigner adé-
|quatement toute personne qui dé-
sire établir une industrie dans no-
|tre province, et elles seront tou-
jours heureuses de pouvoir démon-
trer les grands avantages que la
(région offre a une multitude de
|types d'industries.
| Les hommes d'affaires mem-
|bres des Chambres de Commerce
| mettent leur talent, leur expé-
rience et leur argent au service
{de la communauté qu'ils habitent,
et leur magnifique esprit civique
{apporte une autre garantie de
| 'avenir florissant auquel notre ré-
| gion est appelée. En collaboration
‘avec les autorités publiques, ils
[travaillent a la solution de tous
|les probléemes, et initient une

tion! De nos jours, la quantité et dividuellement, soit par I'entremi- | foule de projets qui se traduisent
la qualité font envie aux meilleurs s¢ de nos associations a caractére [en dernier ressort par des me-

hoteliers ; auss!, les plaintes sont- civique, telles les Chambres

elles inconnues ou inexistantes. Le
bien-étre chez le travailleur fo-
restier a ¢évolué avec la méme
intensité que celle de 'automobile
si une telle comparaison pouvait
étre avancée.

Notre industrie forestiére régio-
nale a acquis au cours de ces
quelques années une  puissance

de production encore jamais es-

pérée. compagnies du Bas

St-Laurent opérant avec la main-

d'oeuvre gaspdésienne, sur la cote

Nord en partie, ont produit & el-
(suite en page 10)

Les
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VISITEZ, LE iKIOSQUE 'DE

Tel. RA 3-3380

Spécialité :

Réparation :

imouski Seat Cover

Housse de mouton,
en coautchouc mosse.

appuie-bras, etc.

RIMOUSKI
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VISITEZ LE KIOSQUE DE

Tél. RA 3-3380

RIMOUSKI

FELICITATIONS AUX PROMOTEURS DE LA
2¢ EXPOSITION industrielle et commerciale

Siéges, intérieur de portes,

coussins

102, Tere Rue

102, 1ére Rue

de
Commerce.

Nos Chambres de Commerce ont
grandi au rythme de nos villes, |
et elles ont été des agents de pro-
grés inlassables. Par les études
qu'elles ont faites, les démarches
qu'elles ont entreprises aupres
des autorités publiques et par le
sérieux de leur travail, elles ont
obtenu des réalisations d'envergu-
re en vue du progres et du déve- |
loppement de notre région.

Elles se sont constamment ef-
forcées de promouvoir i'industriu-i
lisation de nos localités, de déve-

sures progressives.

L'exposition industrielle et com-
merciale organisée par la Cham-
bre de Commerce de Mont-Joli
présente un magnifique témoigna-

de la valeur économique de
notre région, et elle publicise
comme il convient nos entreprises
industrielles et commerciales. Tous
les citoyens de la province trou-
veront intérét a visiter cette ex-
position, et jlinvite particuliere-
ment les hommes d'affaires de la

ge

trouveront un accueil sympathi-
que et pourront obtenir une foule
de renseignements sur les divers
aspects de notre vie économique
et sociale.

J'offre mes meilleurs voeux de
succés aux organisateurs de cette
grande manifestation et je réitére
mon invitation la plus chaleureu-
se a tous.

Curé de Mont-Joli

Le R. P. Ubald BOISVERT, o.m.i.,
vient d’étre nommé par le R. P.
Jean-Charles Laframboise, o.m.i.,
provincial, supérieur-curé de la
paroisse Notre-Dame-de-Lourdes,
de Mont-Joli, pour un second trien-
nat. Le R. P. Boisvert fait partie
du conseil de la province oblate
de Notre-Dame-du-Treés-Saint-Ro-
saire, de Québec, a titre de deux-
ieme consulteur extraordinaire.

| Pendant douze ans, il s'est dévoue

aupres des étudiants de U'Univer-

province & profiter de l'occasion |sité d'Ottawa. En 1950, il fut
pour se rendre visiter notre|curé de la paroisse du Sacré-
belle et prospére région. I y!Coeur, a Hull

Gaz Propane Pino Ltée

FORMULE

DES VOEUX DE SUCCES

- aux promoteurs de la
2e Exposition Industrielle et Commerciale

du Bas St-Laurent

et invite tout le public

a venir visiter

SON KIOSQUE
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Les dirigeants de I'U.C.C. des diocéses de
Ste-Anne de la Pocatiére se sont réunis, pour la premiére jois,

Qn étudie les divers aspects de
| agriculture dans le Bas St-Laurent

M. Louis-Philippe Poulin, de Montréal, secrétaire gé-
néral de I'U.C.C., a participé, vendredi apreés-midi, a
I'Ecole d'Agriculture de Rimouski, & une réunion des
dirigeants de I'Union Catholique des Cultivateurs des
dioceses de Gaspé, Ste-Anne de la Pocatiere et Ri-

Rimouski,

Gasp

mouski.

C'était la premiére réunion du
genre convoquée pour étudier le

du Lac,

S
I'agriculture

tion diocesaine .C.C., secti
: 55 %

é et

re de !'assemblée.

séance
par la

cours de la
I'avant-midi,

archevéque de Rimouski,
> | tance.

Des spécialistes
tions agricoles et

notamment M. J.-Rosaire
tier, de Ste-Anne de la Pocatiére,
régisseur de la Ferme
tale, M. Arthur Rioux.
nidu comté de Rimouski,

C i
divers aspects de est, présidait Fournier, i.f., de Rimouski,
dans le Bas-du-Fleuve. Lucien Roy, ag de Ri-|{Wilfrid Chamberland,
M. Michel Roy, de Notre-Dame mouski, agissait com secrétai- | de Mont-Joli.

Les délégués furent honorés, au
d'études de
présence
Son Excellence Mgr C.-E. Parent,
qui pro-
digua quelques conseils & l'assis-

dans les ques-
forestieres ani-
maient les diverses causeries pro-
noncées au cours de la journée, |
Pelle-
-Xpérimen-
agronome

Romuald

agronome
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en notre ville, vendredi, pour discuter des divers aspects de Il'a-
griculture du Bas St-Laurent.

rations de la journée, préparés
sous peu, seront étudiés minutieu-
sement, dans les diocéses repré-
sentés 4 ces assises.

Les aumoniers des Fédérations
de Gaspé, le R. P. Bourget, o.m.i,,
de Cap-Noir, et les abbés Lucien
Rioux et Lorenzo D'Auteuil, des
Fédérations  diocésaines et
ouest de Rimouski, ont également
pris part aux délibérations.

La Fédération de I'U.C.C., du
diocese de Ste-Anne de la Poca-
tiere était officiellement représen-
tée a cette journée d'études par
son président M. Félix Bélanger,
de Ste-Anne de la Pocatiére,
| Julien Giasson, de l'Isletville, or-
| ganisateur syndical. Le

, Divers rapports sur les délibé-
i

est

‘dent, des Boules,

M. |

Diocese

de Gaspé avait délégué MM. A-
drien Babin, président, de Saint-

Charles de Caplan, Jean-Marie
John, organisateur syndical, de

New-Richmond. La fédération est
de Rimouski était représentée par
MM. Michel Roy, président, Geor-
ges Chénard, de Bic, vice-prési-
dent, Sylvio Coté, de Cacouna,
directeur ; la Fédération ouest par
MM. Philippe Castonguay, prési-
Léonard Olis,
vice-président, de St-Damase, Ar-
mand Lévesque, directeur, de St-
Léon-le-Grand. MM. André TFec-
teau et Lucien Dionne, organisa-
teurs syndicaux, de Rimouski, ¢-
taient aussi présents.

Exhibits animés

Tous les exhibits devront Ctre,
dans la mesure du possible, du
cenre animé, c'est-a-dire  qu'on
devra y montrer de l'action et
non pas sculement y avoir vitrine.

Ste-Florence
Accident — Achille Larue, fils
de M. et Mme Henri Larue, a
failli se faire couper un bras, A
son travail, & la scierie de M. Ho-
noré Moisan. Apreés avoir regu les
soins du docteur Vaillancourt, de
Causapscal, on nous apprend que

son état est satisfaisant.
Il se remet de blessures — M.
Maurice Bouchard, qui s'est blessé

a un pied alors qu'il sciait du
bois avec une sciec mécanique
qu'il échappa, est revenu a son

foyer aprés avoir été hospitalisé
a Rimouski. I a da subir une in-

tervention chirurgicale au pied
blessé.

Naissance — Jean-Luc, enfant
de M. et Mme Louis Roussy. Par-
rain, M. Roland Poitras; marrai-

ne, Mlle Jeannette Pitre.

L'Industrie
forestiere . ..

(suite de la page 9)

les secules pour [I'hiver 1955-56,
un million de cordes de bois de
pulpe, et méme un peu plus.
Les chiffres de la production pour
la Gaspésic me sont inconnus mais
représentent 4 cux aussi un vo-
lume de bois extrémement consi-
dérabie.

DEVELOPPEMENT

bhois,
par

La coupe rationnelle du
le controle effectif maintenu

le gouvernement, le haut niveau

du salaire payé, les excellentes

|conditions de vie et de bien-Gtre,

Vamdélieration sans cesse grandis-
sante des facilités de déplacement,
la proximité des camps forestiers,
le courage et l'adresse des tra-
vailleurs, la compréhension  des
employeurs, le nombre et la qua-
lité des débouchés commerciaux,
tous ces facteurs pour ne nom-
mer que les plus importants ont
facilité au plus haut point le
développement de cette industrie
du bois qui prend de l'ampleur
de jour en jour.

UN GAGNE-PAIN

Le développement forestier dans
cette partie de la province a si-
rement aidé dans  une  mesure
immense au relévement des con-
ditions de vie de nos résidents du
Bas-du-Fleuve et de la Gaspésie.
Pour des milliers et des milliers
de peres de famille, le Bois est
et restera le gagne-pain pour une

période de six mois par année,
alors que les opérations du mou-
lin & scie le sont pour l'autre

I“"I'i\)\i'\'.

La maison Bertin

Octave Bertin, fondateur de
I'entreprise, @ Mont-Joli

en 1906
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une flotte de camions au service de la région

40 E

REMBOURREURS
EBENISTES

LS A MONT-JOLI

est heureuse de collaborer avec les dynamiqgues

promoteurs de la 2e Exposition

Industrielle et Commerciale du Bas St-Laurent

au developpement de notre belle region

MATELASSIERS
POSEURS DE TAPIS

DECORATEURS DIPLOMES

PLOYES

¢

idids

Magasin et bureau-chef & Rimouski

David Rioux, représentant

pour la Gaspésie, Marcel

Moyen, représentant a Rimouski, Lucien Bertin, propricé-
taire, Ls-Geo. Larouche, représentant & Baie-Comeau,

Lucien Racine, gérant a Rimouski.

N'apparaissent pas

sur cette photo, Ronald Dumais et Henri-Paul Michaud,
représentants de Bertin & Fils pour Edmundston et le
district de Kamouraska, R. Auger, décorateur représen-
tant @ Rimouski et les environs ainsi que M. Dicudonné
Heppell, contremaitre général & l'usine de Rimouski.
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Matane et de sa région sent le | ratif de 'exposition est congu de
bois, la pierre, le gravier et la |facon a conditionner l'intelligence
péche. L'agriculture, culture mixte | et les sentiments des visiteurs en

La maxime demeure toujours
' vraie, méme au 20e siécle et c’est
| pourquoi je dis de grand coeur et

- ® » ° |de Québec. ne!” Le cadre architectural
~ ‘ “Connaissons - nous nous - mé-
GS a a na !S V()us I“VI en mes !” a dit le poete de I'antiquité. | m  Les ressources naturelles de Le cadre architectural et déco-

(par J.-Arthur DESJARDINS, maire de Matane 'avec fierté a toute la population |en général, n'est pas pratiquée sur |un tout unifi¢, de maniére a leur
' 'du Québec: “Bienvenue a Mata- une haute échelle. faciliter la compréhension de la

s T . ‘ ' lecon d’ensemble qui en fait I'ob-

In invitant la population de la province de Quéhcc,] ijcct'_ %

les touristes de chez nous, tout spéeialement ceux | e 5

qui ont pris I'habitude il y a des années, de s'orienter | B : C lati

vers les Etlals-Unis durant la belle saison, j'ai un E“'Exposition 1957 ircularion

peu I'impression que je puis rendre service a quel- |
|

ques-uns.

Ces quelques-uns, ce sont ceux
qui rappelleront,  pour une
honne fois,, que les rives du Bas
St-Laurent et de la Gaspésie cons-
tituent 'un des plus beaux coins
du globe offrant aux touristes les
plus capricicux des attraits et des
avantages qu'ils ne trouveront pas
toujours dans d'autres centres toy-
ristiques réputés.

Notre pays vaste et rares
sont les Canadiens qui l'ont par-
couru de T'Atlantique au Pacifi-
que. Notre province aussi est im-
mais peu nombreux sont
les Canadiens du Québec qui en
connaissent plus qu'un petit coin.

“Rien n'est plus beau que son
chantait sir Georges-E-
ticnne Cartier. Mais encore, peut-
on ajouter, pour bien 'apprécier,
il faut d’'abord le connaitre. L'on
nous dit que nous devons demeu-
rer maitres chez-nous, qu'il
nous faut regagner notre indé-
pendance économique.  Mais  a-
VONs-nous jamais songé que pour
vouloir demeurer maitre de son
ien, il faut commencer par en
aire l'inventaire ?

.es metlleures routes conduisent
vers le Bas St-Laurent et la Gas-
pésie. Les meilleurs hotels et des

Se

est
maense,

o 199
pays !

11'\'

N
'
i
F
i

eens  des

ticnnent

plus
préts

hospitaliers
a accucillir

sC
les

voyaccurs. Le financier, le fabri- |

cant et le manufacturier trouve-
ront dans notre région des oc
casions de brasser des affaires.

A cause des développements
izantesques et insoupconnés de la
i la population qué-
blcoise, la région du Bas St-Lau-
rent est en voie de devenir le
centie de la province de Qué-
bee, Depuis dix ans, une trans-
formation compléte s’est accom-
plic dans le Bas St-Laurent et la
Gaspésie.

Et la belle ville de Matane,
celle que 'on se plait & appeler
la “Capitale” de la Gaspésie,
sans préjudice pour les autres
villes dont la croissance rapide
fait I'é¢tonnement de tous, n'est
pas sans avoir sa part du progreés
dont jouit le Bas St-Laurent.

Matane n'est pas qu'un bourg
situé pres d'une riviere saumo-
ncuse, comme d'aucuns le croient
encore. C'est une petite ville in-
dustrielle, dont la population est
d’environ 11.000 ames, dotée d'un
port de mer qui sera peut-étre a-
vant longtemps le premier port
de mer du Saint-Laurent ouvert a

yors b A ’
Majoriu dv’

M. J-ARTHUR DESJARIINS

I'année longue.

Matane est également une ville
touristique puisque de nombreux
hotels et motels abondent dans
ses parages sur les bords de la
mer. Matane est une ville pour
les sportifs puisque tous les snHort
et lautres qu'on ne pratique
qu'ici y sont a la mode.

Matane, c'est la ville ou
s'arréte avant s'enfoncer
l'intéricur des terres a la décou-

I'on

verte de minerais enfouis dans le|

sol et encore intouchés.

Matane, c’est un autre de ces
jovaux dont est si  richement
garnie toute notre belle province

Plus sensationnelle que celle de 1956 !

Systemes d’éclairage et de haut-parleurs

-

|
|
|
|

\

complétement rénoves !
Disposition nouvelle des kiosques !
Services additionnels aux exposants !
Attractions plus sensationnelles !
Meilleur agencement des spectacles !
Meilleures relations exposants-visiteurs !

Publicité nouvelle et mieux orientée !

Nombreux tirages a tous les jours et a la fin
de I'exposition !

1

a |
| A L’ARENA DE
| 23 et 24 JUIN 1957.

| LES 21, 22,
|
|

MONT-JOLI

| . ’

‘bien agencée

|

; Les kiosques seront nouvelle-
'ment disposés dans l'aréna de
telle facon que tous les visiteurs
pourront devront nécessaire-
ment les voir tous, ce nouvel a-
lgencement devant permettre a
\tous les exposants de tirer plei-
‘nement profit de la publicité qu'ils
|désirent faire a I'exposition.

-
e

|

Alimentation
en élsctricité ...
' (Suite de la page 3)

la Gaspésic couvre une distance
de 142.4 milles. Les conducteurs
sont supportés par des pylones
d’acier au nombre de 695. La
sous-station Copper Mountain, qui
fournit actuellement I'énergie aux
I mines de la Gaspé Copper, pour-
ra éventucilement alimenter les
coopératives d'électricité de la
' Gaspésie et celle de la Baie des
Chaleurs.

| En reliant ainsi les deux rives
'du  Saint-Laurent, I'Hydro-Qué-
bec permet a la péninsule gaspé-
sienne de développer pleinement
ses abondantes ressources et as-
sure a cette partie de la province
une prospérité sans cesse Crois-
sante.

Hommages aux promoteurs de la

2e Exposition Industrielle et Commerciale
du Bas St-Laurent

FOURNAISES A AIR CLIMATISE

VISITEZ NOTRE

D. THIBEAULT

Gérant Divisionnaire

.

BRULEURS A L'HUILE DE TOUS GENRES

CONDITIONS DE PAIEMENTS FACILES
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FOURNAISES A EAU CHAUDE

KIOSQUE A L'EXPOSITION INDUSTRIELLE ET COMMERCIALE

-

C. COLLIN

Gérant Local
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SINCERES FELICITATIONS
AUX
ORGANISATEURS
e LA

BIENVENUE
A TOUS NOS VISITEURS

La Gompagnie de Gonstruction Mitis Lice

ENTREPRENEURS GENERAUX

NSy

L

p

Construction: Résidentielle, industrielle, Commerciale, Routes, Ponts, Barrages.

6 rue St-Jean — RIMOUSKI - Tél: RA 3-3381

Au service du Bas St-Laurent, de la Gaspesie et de la Céte-Nord
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I’ASPECT PERSONNEL

Au Canada la petite entreprise
joue un role important dans la
vie quotidienne. Chaque jour, pour
ainsi dire, on traite avec les ¢pi-
ceries, les boucheries, les maga-
sins de vétements pour hommes

ou femmes, les magasins de chaus- |

sures, les pharmacies, les salons
de barbiers, les buanderies, les
garages, les salles d'amusements.
Or, bon nombre de ces CGtablis-
sements appartiennent & des ex-
ploitants de petites  entreprises.
D'autre part, l'activité d'un cer-
tain nombre d'industriels, qui ex-

ploitent divers domaines a4 une
petite échelle, n'est  pas  aussi
manifeste.  Les moulins & farine

¢t a provende, les sciceries, les
fabriques de portes et chassis, les
ateliers pour le travail des mé-
taux constituent quelques exem-
ples de petites entreprises indus-
trielles. 11 y en a beaucoup d'au-
tres, non sculement parmi les
industries 6Gtablies  depuis  long-
temps mais parmi celles qui sont
de dates plus récentes.

Si la petite entreprise joue ce
role important, c'est parce qu'elle
sait répondre aux besoins de la
collectivité ou elle est établie. Par
exemple, une foule de villes et d‘c
villages ne sont pas assez consi-
dérables pour maintenir un grand
¢tablissement de vente au détail.
vMeme dans les grands centres
urbains la petite entreprise peut
faire valoir dans plusicurs do-
maines d'activités. Elle joue un
role  important dans ['économie
locale parce qu'elle souligne cer-
tains aspects spéciaux, emplace-
ment, attention personnelle, pro-
particuliers du service inu-
Ce sont des particuliers ou
des groupements qui ¢tablissent
ces entreprises. Aprés avoir pesé
les avantages ct les désavantages
de la propriété, ces gens ont dé-
cidé de se constituer propriétaires.
lls posseédent les fonds, la déter-

se

duits

1tAh
Sl

Les Petites Entreprises

mination et I'habileté indispensa-
bles a la réussite.

Posséder en tout ou en partie
une petite entreprise est une sour-
ce de satisfaction 2 plusieurs 6-
gards. Celui qui se voit scui pro-

pri¢taire d'une entreprise connait |

¢videmment les joies de la pro-
priété. Habituellement, le proprié-
taire d'une entreprise florissante
jouit de l'estime de ses conci-

toyens. D'autre part, n'ayant ni

employeur ni patron, celui qui
posscde intégralement une petite
entreprise ordonne lui-méme  ses
alfaires, prend toutes les décisions,
encaisse tous les bénéfices, sup-
porte toutes les pertes. Il existe
un rapport direct entre son ha-
bileté, ses efforts, et sa récom-
pense matérielle. Le propriétaire
unique n'a pas a présenter scs
projets a 'approbation d'un au-
tre, & attendre d'un  autre
poste important ou un traitement
meilleur.  C'est  le  propriétaire
lui-méme qui est maitre de son
avancement et de ses béndéfices.
Qu'il réussisse dans son entrepri-
se, 1l pourra compter sur un reve-
nu lui permettant de vivre dans
I'aisance et sur une place de
tout repos au secin de la collec-
tivité. Plus tard, il pourra trans-
mettre son entreprise & ses héri-
tiers.

Il a été question
propriétaire unique
appartenant a4 une seule person-
ne. Modifions dans une certaine
mesure, a I'égard des associations
commerciales ou des sociétés en-
registrées, ce que nous avons dit
a l'alinéa précédent. Ici le par-
ticulier perd plus ou moins son
indépendance puisqu'il coopére a-
vece des propriétaires conjoints. Le
succes ne tient plus uniquement
& ses propres efforts. Néanmoins,
la plupart des autres sources de
satisfaction lui restent méme si
clle sont en quelque sorte modi-
fides.

jusqu’ici du
d'entreprises

Jusqu’ici nous n’avons présenté

un

qu'un scul coté de la médaille,
‘lc cOté agréable. Voyons mainte-
fnant quelles obligations contrac-
(te I'exploitant d'une petite entre-
| prise, surtout le propriétaire uni-
‘que. Elles sont triples.

En premier lieu, le propriétaire
a des obligations envers sa clien-
tele. 11 lui vend le genre de pro-
duits ou de services qu'elle récla-
me, a des prix aussi avantageux
que ceux de ses concurrents, d'u-
ne maniére qui plait et convient.
L'homme d’affaires s'enrichit au
service de sa clientele. 11 doit
jconnaitre ses besoins, ses goats,
'sa personnalité, Son établissement
(doit revétir un cachet tel qu'il
conserve les anciens clients et
en attire de nouveaux.

En deuxiéme lieu, le propriétai-
re a des obligations envers ses
employés. Il pourvoit & la paie
hebdomadaire,  bimensuelle  ou
mensuelle selon le cas. Il établit
et maintiedt une organisation ef-
ficace. 11 protége convenablement
ses employés contre Ja maladie
et tout danger, il établit des con-
ditions de travail aussi agréables
que possible.  Sinon, le travail
manque deé coordination, 'autorité
est divisée, il en résuite des cha-
mailleries, de l'incompétence, tous
manquements qui contrarient la
clientéle et diminuent les ventes.

En troisieme licu, le propriétai-
re a des obligations envers le
gouvernement fédéral, pro-
vincial et local. Envers le gouver-
nement fédéral, il doit. acquitter
I'impot sur son propre revenu. Il
préleve également sur le salaire
de ses employés l'impot sur le
revenu et les cotisations a l’assu-
rance-chomage. Il peut aussi étre
chargé de la perception et de la
remise des taxes fédérales d’'ac-
cise ct de vente. Au gouverne-
ment provincial il doit verser cer-
‘taines taxes, telles les cotisations
' la Commission d'indemnisation
| des accidents de travail. Il doit se
conformer A la législation pro-

vinciale sur la construction et au
réglement pour prévenir les in-
cendies et aux lois relatives a I'hy-
giéne et a Ja sécurité. Au gouver-
nement local il doit répondre de
I'observance des prescriptions lo-
cales e¢n matiére de construction,
il verse des impots fonciers, des
droits a I'égard des permis dont
il a besoin.

Ainsi, I'homme d’affaires doit-il
s'acquitter d’obligations diverses
et “onéreuses. Et pour bien s’en
acquitter, pour accomplir sa
lourde tache, 'homme d’affaires
doit avoir des aptitudes person-
nelles fort étendues.

Tout d’abord il possede des qua-

lités de chef. Il sait faire preuve
'd'esprit  d’initiative, de détermi-
| nation, de prévoyance. Il s'acco-
'mode du travail, des obligations
'qui lui incombent. Il s'intéresse
laux gens, a leurs gouts, a leurs
| préférences, a leur attitude et il
s'y adapte. Et surtout il envisage
'la vie avec confiance, avec espoir,
de l'avant. Il fait la part de la
chance, des contretemps, et il sait
 profiter de ses erreurs.

En deuxieme lieu, c’est un
'homme de bonne réputation. Le
' propriétaire répond promptement
|aux exigences de ses créanciers. 1
| traite sa clientéle avec honnéteté,
iscs employés avec justice mais
(d'une main ferme. Dans ['intérét
de son entreprise il doit s’acquérir
la réputation d’homme de parole.
Sans laisser échapper aucune oc-
' casion de faire une bonne affaire,
aucune offre spéciale, il n'ex-
| ploitera jamais ses clients. Son
‘honnéteté, sa bonne réputation
|constituent son fonds de com-
lmerce au méme titre que son
stock.

Enfin, et c'est ce qui importe
le plus, il doit avoir de l'expé-
‘rience. S'il n'en a pas, il doit sa-
'voir ou se procurer les conseils

|de spécialistes. Avant de s'établir |

il doit connaitre a fond le genre

d’affaires qu’il lance. 11 doit con- |
naitre la qualité et les prix de la|

marchandise qu'il vend, les ven-
‘deurs qui la lui fourniront et
quelles conditions, le genre de
ymatériel qu'il lui faut, le degré
d’aptitude de ses employés, les
‘gens qui pourront lui préter de
‘argent, l'intérét qu'on exigera,

lavec la ferme résolution d’aller |

les reglements édictés par le gou-
vernement, les facons de consti-
tuer des stocks, de faire des éta-
lages et de vendre, les dépenses
qu'il engagera, le minimum de
ventes nécessaires pour compen-
ser ses dépenses, la comptabilité
indispensable a tenir. Il se rend
compte de la concurrence qu'il
doit subir. Il sait d'autre part
voir son entreprise dans son en-
semble et il ne s'attarde pas a
une foule de détails. Il sait quand
courir un risque, quand I'éviter,
quand étendre son activité et
|quand la restreindre, quand em-
prunter de fagon 2 tirer parti des
rabais. Il est rare que, sans une
|c:~;péricncc acquise dans un genre
'd’activité similaire, on puisse ac-
| quérir les connaissances, l'aptitu-

de et le discernement nécessaires.

C'est pourquoi, avant de fon-
der une entreprise, il est bon de
travailler a4 l'emploi d'une mai-
son prospére exploitant le genre
'd’'affaires dont on veut s’occuper.

Par exemple, si on se propose¢
d’établir un magasin de vente au
'détail, qu’on travaille a l'emploi
d’'un détaillant, d’'un magasin a
‘rayons ou d'articles divers. Mais
'cette occupation a elle seule ne
suffira peut-étre pas. Il peut étre
‘nécessaire de suivre un cours du
'soir sur un aspect particulier du
'commerce. Par exemple, un ven-
deur a l'emploi d'un magasin a
‘rayons aurait avantage a suivre,
le soir, un cours de comptabilité.
Plusieurs magasins a rayons of-
| frent des cours a leurs employés
'sur divers aspects du fonctionne-
'ment d'un magasin. Un employé
de grand magasin tachera d'ap-
prendre le fonctionnement de
plus d'un rayon en passant d'un
'service a un autre. Il vaut mieux
' quelquefois étre a I'emploi d'une
| petite maison d'affaires; le tra-
vail y est plus varié, il est plus
|facile d'y apprendre dans son
'ensemble le fonctionnement d'une
| entreprise. D'autre part, a I'égard
de certains aspects particuliers
du travail, les connaissances ac-
‘quises a I'emploi de grandes
maisons sont habituellement plus
approfondies.

De méme, avant d'établir un
| petit atelier pour le travail des
| métaux, une boulangerie, un res-
(taurant, une fabrique de blocs de
'ciment, un établissement pour la

a |

location de compartiments frigo-
rifiques, il importe de se bien
renseigner non seulement sur I’as-
pect technique de [I’entreprise,
mais sur les méthodes commer-
ciales. Les écoles de formation
professionnelle des diverses pro-
vinces donnent des cours techni-
ques sur des sujets tels que le
fonctionnement des machines-ou-
tils. Mais il est bon d’apprendre
a l’emploi d'une maison établie
les meilleures méthodes en usage.

En société avec une ou plu-
'sieurs personnes, il est possible
dans une certaine mesure de se

sspécialiser. Par exemple, dans le

cas de trois associés qui exploi-
'tent un magasin de vente au dé-
‘tail, I'un peut s'occuper des comp-
‘tes et des registres, 'autre de la
vente et des étalages et le troisié-
me des achats et des stocks. Celui
‘donc qui envisage de tenir des
‘comptes a tout intérét a appren-
‘dre les méthodes en usage a
'I'emploi d'un magasin établi. Ce-
lui qui s’occupera des ventes et
étalages peut acquérir une excel-
lente formation en tant que ven-
‘deur a I'’emploi d'un grand maga-
'sin, s'il suit les cours que le ma-
'gasin offre a ses employés sur
les méthodes de vente. Il est tou-
| tefois fort souhaitable de posséder
‘une connaissance générale des
' affaires de l'entreprise au cas ou
'un associé tomberait malade.

Ainsi, comme on peut le voir,
{étab]ir une entreprise a son pro-
' pre compte porte ses fruits, per-
|met de progresser mais c’est une
|initiative qui exige de l'expérien-
|ce, des fonds. Il faudra peut-étre
| hasarder de grosses sommes. Ce
‘n'est pas une décision qu'on peut
|prendre a la légere. Il faut d’abord
|se rendre compte de ses aptitudes,
de sa personnalités, de son expé-
irience.  On peut consulter les
‘chambres de commerce, les boards
'of trade. le Better Business Bu
reau, les banquiers, les fournis-
'seurs, les grossistes, s’enquérir
auprés d'eux des perspectives, des
exigences, du genre d’'affaires
‘auquel on songe. On se fonde
'sur un calcul soigneux, sur des
(conseils judicieux, non pas sur
un pressentiment, sur des conjec-
‘tures. On doit tout bien peser a-
vant de prendre une décision.
Puis, il faut s’y tenir.

(Tiré de “I'Eveil Economique™)
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Félicitation aux organisateurs
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Uiciers au long cours
&
0

T W . -~ S 9 ..f
LA CIE DE TRANSPORT rmés a 'kcole de Marine
DU BAS ST-LAUREMT LIMITEE U pemle ontilia naendas cuplotal il LU L L cee el Dalipeniptlas

des marins, un peuple dont les rives sont baignées par qui servent aux exercices de sau-
un fleuve aussi grand et large que le tleuve St-Lay- Yotase onomer
rent, cours d'cau sillonné par des navires battant pa- VALEUR D
villons de tous les pays, se devait d'avoir une Ecole 1PENSEIGNEMBENT
Lt

de Marine digne de ce nom. v séjour des éleves a I'éeole,
en vertu d'une entente avee le

s

SERVICE RAPIDE DE PASSAGERS ET DE FRET

ENTRE Cette Ecole de Marine de la sance de 480 chevaux. 1l a une |ministére fédéral des Transports,
province de Québec existe; elle |réserve de 1,500 gallons, lui per- | abrége le temps de mer requis
est situce a RimousKki et posséde imettant des voyages d'au-deld de | avant de pouvoir se présenter pour

son propre navire pour les éleves. [ 2.000 milles. Une cabine spéciale |les brevets ; les examens, méme
oo % ’e | o i g . A z egeges ‘e .
Les cours diffusés par l'école [a ¢té aménagée sur le pont prin- [les plus difficiles, deviennent re-

Ty r X : 5
RIMOUSKI El M ZS rANE embrassent trois domaines con- | cipal pour permettre 'étude et | lativement faciles; c¢'est la pré-
nexes @ navigation, mécanique de |la pratique aux éleves, de méme |paration de base que regoivent
marine et radiotelégraphie.  Tous |qu'un salon destiné aux loisirs de | (Suite en page 7)
es programmes sont approuveés

ET LES PORTS DE LA COTE-NORD DE par le ministére fédéral des Trans-
ports, de qui releévent les reégle-
ments de la marine marchande, ,»‘71

les examens et l'allocation  des

Forestviile é Havre St_Pierre brevets. Les matiéres cnswi;.:_m’-cs
~ comprennent : sciences, mathéma-
tigues, navigation, astronomie, meé-
téorologie, signaux, matelotage,
construction navale, arrimages,
manoeuvres de sauvetage, regle-
ments et coutumes de la marine,
dessin industriel, mécanique, élec-

SUR LES TRAVERSIERS tricité, magnétisme, culture phy-

sigue, natatuon, etc.

LT LONG COURS

V.M. JEAN BRILLANT i o Bk e
La durée normale du cours de | SaRSaess. ~ R I R ST R e
navigation est de 2 ans et son gy SR N ; R e W SR

b V.M. MATANE . but est de former des candidats

destinés au long cours. Or, com-
me on le sait, le Canada a vu
V.M. RlMOUS}\l diminuer sensiblement l'importan- LE NAVIRE-ECOLE “St-Barnabé” de 'Ecole de Marine de la
ce de sa marine marchande au province de Québec située 4 Rimouski.

long cours, pendant les récentes

V.M. REGINA POLARIS années: par conkre, 1a. marine

1 ] 1
marcrhanda offonty 2 IAT Frmas eyt
marchande efieciuant 1€ transport

.
o

dans les eaux intérieures et ter-
ritoriales a toujours besoin de
marins possédant une précicuse
formation basique. Tout en main-
tenant son cours de deux ans,

5 . I X I'Ecole de Marine de la province
POUI‘ réservation +e|ephonez a de Québec a lancé un cours de
navigation d'une durée d'un a
afin de mettre des gradués a

RA 3-2262 - 2266 Rimouski — ou a 164 Matane disposition de nos armateurs.

L'Ecole de Marine de la pro- |
vince de Québec est orgueilleuse |
du *“St-Barnabé"”, car c'est la|
seule institution du genre au Ca-
nada & posséder son propre navi-
re-école. Grace a lui, les éleves |

peuvent appliquer dans la prati- 5
que les théories acquises aux '
heures de cours.
LE “ST-BARNABE"”
| B = € o =t :
L L?; JF Le .‘_\t—!‘,Ll"‘*t;xt»-:- , qui a recu le
nom d'un ile sise au large de
A Rimouski, a été construit en 11».42:
E g %T g @%%%ﬂm E E%%EWE@ par la ‘."..:‘::'1;:"- royale <.":'.n'_\v(l‘1:-mv:...
DU BAS ST-LAURENY L SIS (|| ese delaclasse om0
a rendu de si importants services
a la dépense de notre pays pen-
dant le dernier conflit. Acheté!:
par le gouvernement du Québec v

Souhaite aux promoteurs et aux exposants

en 1947, 1l a 6té converti en navi-

’yo . . . re-école aux chantiers de St-Lau- |’
de la 2e exposition industrielle et commerciale it Mo 20 aane I 5 14 i)

de longueur et 18 de largeur, jau- |
oe 86 tonnes et accommode 36 |

MEILLEURS VOEUX DE SUCCES e S, e | g

“Buda', consommant de 9 a 10

llons a I'heure. il a une vitesse | I’ECOLE DE MARINE de la province de Québec ot les Gloves

j de 13 nocuds et émet une puis- apprennent a devenir officiers au long cours.

S00HUSCOGCOCECI0002I9CLIVVCLNO00000D2028QEVG20098C002002030060000230000C0LOODUOOVOORO0SCVRADOEOUAGOOOAQECODO00D

DEPUIS 20 ANS AU SERYICE DU BAS ST-LAURENT ET DE LA COTEZ-MORD

eoo0ecoOOGSdBOCO

NEGOCIANT EN GROS

Cing chambres frigorifiques aménagdées spécialement

pour bananes, fruits et Iégumes

SERVICE DE VENTES — LIVRAISON RAPIDE

71 avenue de la Gare

Tel. PRésident 5 4345-46

MONT-JOLI

C.-A. BEGIN, président Benoit GABOURY, gérant

0000000002000 0000002006C00RD0CLOCLRACI20C000O0QD00
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DE NETTOVAGE A

Wm-.o,

A S, 12 EMPLOYES D'EXPER!IEMCE

2 PREPOSES A RECEVOIR LE LINGE

2 PREPOSES AU NETTOYAGE
4 PRESSEURS

4 CAMIONS DE LIVRAISON
AVEC CHAUFFEURS

VOUS ASSURENT
@N SERVCE RA?DE Cette unité de pressage spéciale nour fi-

4 presses de ce modéle récent sont en nition de vétements de dames, vous don-
fonction pour un fravail parfait. nera une enfiere satisfaction.

SN

Ce systéme pour neifoyage & sec sans odeur de marque "WASHEX", combinaison 3 dans 1 est le plus
nouveau dans le domaine du nettoyage a sec. Ces machines sont garanties pour enlever toute saleté &
vos vétements en leur redonnant des teintes plus claires et plus parfaites. Seule "WASHEX" avec 2 rin-
cages d'une circulafion ininterrompue de 10000 gallons a I'heure peut vous donner entiére satisfaction.

Confiez le nettoyage de vos vétements aux experts de

-

PROPS JEAN-EUDES ET RAYMOND LEPAGE
53, RUE ST-JEAN-BAPTISTE RIMOUSKI Tel. RA 3-3774

10 ANS AU SERVICE DE LA REGION
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EN VEDE

ROMEO PERUSSE

i (Maitre de cérémonie)

PRINCESSE TALLCHIEF

(Contortionniste)

LE COLONEL RAY et HMHONEY

(Lanceur de couteaux et sabres)

LES ARREGONIS

(Trapézistes)

ORCHESTRE

. (compleéte)

14 ARTISTES

(de réputation internationale)

SPECTACLE
90 MINUTE

ombreux pr
chaque soir

dmission: Adultes 75+ Enfants 25/




