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Objectifs prioritaires
de la Fédération
des producteurs

Cing ans aprés la votation du plan conjoint des producteurs de
pommes de terre du Québec, des étapes importantes ont été franchies
il s'agit du principe de fixation des prix, convention avec les grossistes,
discussions sur le plan national, promotion générique du produit, etc.
Cependant, un défi de taille reste a relever. L'innovation dans de
nouvelles méthodes de commercialisation traitant nos partenaires sur
un pied d'égalité, pourrait étre la seule voie.

Le systéme actuel de commercialisation des produits horticoles
incluant la pomme de terre n'a évolué que du coté des acheteurs,
aucun contrepoids véritable ne s'est fait dans la production, et c'est
la le coeur du probléme. En d'autres mots, trés peu d'acheteurs,
beaucoup d'intervenants pour offrir le méme produit. L'effet néfaste se
transmet directement chez le producteur et on assiste bien involontai-
rement & une perpétuelle baisse des prix sauf en année de faible pro-
duction. Il est paradoxal cependant que des conventions soient en
place et que personne ne les dénonce quand elles sont violées.

Le mandat est clair de la part de producteurs; des résolutions
adoptées au cours des deux derniéres assemblées générales
mandatent les administrateurs & poursuivre les efforts de regrouper
I'offre en tenant compte des entités déja en place: la vente au détail,
les producteurs-emballeurs et les emballeurs. Un fait est certain, c'est
l'interdépendance de chacun des secteurs, et c'est la que la concer-
tation doit se réaliser.

La Fedération doit, dans ses objectifs prioritaires, regrouper la
production, mettre en place des mécanismes favorisant I'écoulement
rationnel de la production suivant les besoins des acheteurs et
renforcir la qualité du produit vendu. Pour les producteurs, cela
signifie a court terme de meilleurs prix a tous les niveaux, @ moyen
terme une augmentation de notre production de pommes de terre
destinées au marché de table et de semence, et a plus long terme.un
pouvoir accru et une situation de force dans la négociation d'un Office
canadien de commercialisation.

Pour les producteurs de pommes de terre du Québec, la concer-
tation, I'innovation et l'action sont les trois éléments de réussite.

Jacques Mailhot, secrétaire
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Aide du MAPAQ
a la commercialisation

par Bernard Gaudreau™

Conscient de I'importance de la
production de pommes de terre au
Quebec, le ministére de I'Agriculture,
des Pécheries et de I'Alimentation s'est
implique a plusieurs niveaux dans cette
production. Le présent article fait etat
des interventions gouvernementales de
nature commerciale, c'est-a-dire qui
prennent place entre le moment de la
recolte et de la consommation. |1
couvre donc brievement I'entreposage,
le conditionnement, la promotion,
I'information et l'inspection de la pomme
de terre du Quebec.

L'entreposage

La pomme de terre s'est accaparee
une part importante du budget du
programme de rationalisation de I'entre-
posage des produits horticoles. En effet,
d'avril 1979 a 1984, 145 projets de
construction, de rénovation ou d'agran-
dissements d'entrepots a pommes de
terre ont fait I'objet de subventions
de la part du ministere dans le cadre
de ce programme. Pour des inves-
tissements totaux de 5 260 000 $. une
somme de quelque 1662000$ a éte
versee en subventions.

La realisation de ces projets a permis
d’accroitre a la fois la capacite et la
qualite de I'entreposage des pommes de
terre du Quebec. Actuellement, ce
programme est encore en vigueur et vise
surtour I'amelioration de la qualite de
I'entreposage, I'augmentation de
capacite n'etant permise que dans’
certains cas specifiques.

Le conditionnement

Entre avril 1977 et mars 1984, le
ministere a collabore a la realisation de
17 postes d'emballage en versant, dans
le cadre du programme d'aide a
I'implantation de lignes de condition-
nement qui innovent dans la mise en
marche des fruits et lequmes, des
subventions de I'ordre de 450 000 $.

Ces investissements ont permis
I'introduction sur une grande echelle
de la pomme de terre lavee du Quéebec.
Ce produit jouit d'une tres bonne
renommee aupres des acheteurs et des
consommateurs et contribue a un
meilleur ecoulement de la pomme de
terre locale.

Le programme precité est encore en
force.

La promotion

La promotion est un des elements
importants de la commercialisation.
Les efforts deployés conjointement
par les producteurs de pommes de terre
et le ministere pour developper et ame-
liorer les infrastructures d'entreposage
et de conditionnement ont pour resultat
une amelioration de la qualité du produit.
Il faut transmettre ces informations
aux acheteurs et aux consommateurs.

Dans cet optique, le ministere, par
I'entremise du programme d'aide a la
promotion des produits agricoles et
agro-alimentaires quebecois, contribue
pour 50% des colts des campagnes de
promotion initiees par la Fedération
des producteurs de pommes de terre du
Quebec, Lors des sept dernieres
annees, plus de 437 000 $ ont été
investis par le ministere a ce chapitre
Actuellement, une campagne de pro-
motion qui utilise la radio comme
vehicule est en cours.

L’'information

De fagon a aider les intervenants a
prendre les meilleures decisions com-

merciales, le ministére a congu avec
I'aide, entre autres, des services d'ins-
pection un systeme d'information
commerciale pour la pomme de terre.
L'information quant aux prix a diffe-
rents niveaux (camion ou wagon a
Montreal ou Québec, Marcheé central
metropolitain de Montreal, prix suggere
par le Comite de prix du plan conjoint
et Ontario Potato Board), aux arrivages
de toutes origines en wagon ou camion
a Montreal, au marcheé a terme de
New York, aux stocks en entrepots
sont diffusées par repondeurs téle-
phoniques en composant le numero
384-0500. Pour la derniére annee
complete, prés de 16 500 appels con-

cernant cette information ont ete
enregistres.

L’'inspection

Les services d'inspection du minis-
tére contribuent a colliger une partie
des informations diffusees et ont
pour mandat de faire respecter le regle-
ment sur les fruits et légumes frais. entre
autres, en rapport aux categories ela-
blies pour la pomme de terre. IIs peuvent
aussi, sur demande, certifier des lots, ce
qui se fait surtout lorsqu'il est prevu que
ces lots seront transportes sur des
distances importantes au Quebec. Tout
ce travail contribue a ameliorer la
qualite de la pomme de terre du Quebec

Conclusion

Il est difficile, dans un tres court
article, de faire le tour des interventions
qgouvernementales dans la pomme de
terre meéme si l'on se imite a l'aspect
commercialisation. Neanmoins, on peut
altirmer que I'apport du ministere a
contribue a augmenter la notoriete de
la pomme de terre du Quebec

L auteur est directeur par intorm i la
Direction du developpement commaercii

Association des producteurs de plants de
pommes de terre de I’est du Québec inc.
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QUALITE: Comment? — Pourquoi?

Comment?

1. Par la production dans des milieux aseptiques
de tous les virus et multiplies sous forme

veltes

Production de tubercules de classe
multiplication des classes Elite |1 et Elite

nses

! 1e plants de base. epures

plantules dans des eprou

ite | au centre de Manicouagan et

hez des producteurs specia

Par le maintien de cette qualite de base, en accordant aux producteurs
multiplicateurs un encadrement technique complet ot intensif. Cet encadre
ment est assume par le bureau de certiication d’'Agnculture Canada. les spe
clalistes du ministere de I'Agriculture. des Péchenes et de I'Alimentation
du Quebec. par la Societe cooperative agricole regionale de Riviere-du-Loup
et par Association des producteurs de plants de pommes de tene de
I'est du Quebec (APPPTEQ inc )

Pourquoi?

1. Pour une recolte economiquement rentable, same, bien entreposee et
exemple de maladie
2 Pour avoir chez nous, dans notre province. des plants de pommes de
terre a nous, uniques et adaptes a notre climat et a nos sols

De plus en plus de producteurs de pommes de terre du Quebec ont
compris I'importance de semer des plants de pommes de terre du Quebec
prepares et suivis par les specialistes du Quebec et d Agniculture Canada

Ces producteurs. parce qu'ils font partie intégrante du systeme quebecors
de production de pommes de terre de semence, contnibuent au maintien
et au developpement de cette industrie. Tous les sacs de plants de pommes
de terre sont vendus portant letiquette Agriculture Canada. De plus
I'APPPTEQ inc. demande aux producteurs acheteurs d'exiger une carte
verte allachee egalement a chaque sac ou au rapport de livraison en vrac
d'Agriculture Canada demontrant le succes des eéchantillons des epreuves
de Flonide

Pour plus de re

mseignements
veuillez ecriie

w telephoner au bureau de

L'Association des producteurs de plants
de pommes de terre de I'est du Québec
49, rue de I'Eglise

Riviere-du-Loup GOL 2K0

Tel.: (418) 862-7739
Fernand Dionne, agent de promotion

N.B.: En collaboration avec la Faderation des producteurs de pommes de terre du Quebe
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La production de chips
chez Humpty Dumpty

par Renald Bourgeois, agr.

A I'entrée, il se dégage une légére
odeur de friture. Plutot agreable, elle
caracterise le site. L'accueil est cha-
leureux mais sur invitation. Les entre-
prises oeuvrant dans l'agro-alimen-
taire doivent respecter des mesures
sanitaires et sécuritaires pour garantir
la qualité du produit.

Le fondateur de I'entreprise,

M. Nicolas Kishfy, avait donné le ton
au tout début des années 1950. Cette
tradition est maintenue par le président
actuel M. Wallace Saab, lui-méme
oeuvrant au sein de I'entreprise depuis
30 ans. Les Aliments Humpty Dumpty
Ltee devaient fournir un produit de

qualite et établir d'harmonieuses
relations autant avec les fournisseurs
que les clients et les employés, soutient
M. Pierre Deutsch, vice-président
achats et gestion des materiaux, qui
nous recevait au siege social de la
compagnie a Lachine. Tout un défi a
relever

Ces trente années ont suffi a faire
de Humpty Dumpty un géant de l'in-
dustrie des chips avec une part trés im-
portante du marché québécois. Les
opérations ont débuté dans un garage
de fagon trés artisanale. Aprés une
croissance continue, la compagnie a
emmeénageé dans l'usine qu'elle opére
actuellement a Lachine en 1973. Elle
fournit ajourd'hui de I'emploi a
plus de 1000 personnes dont prés de la
moitié travaillent au Québec.

Ces chiffres suffisent a déemontrer
I'apport économique de l'industrie. On
doit encore ajouter les approvisionne-
ments dont |a production de la pomme
de terre. Les usines produisant des

chips cherchent a s'assurer d'une auto-
suffisance dans les environs.

IIs signent des contrats avec des
producteurs qui leur livrent leur pro-
duction selon des termes deéfinis a
I'avance. La compagnie a, comme il se
doit, des exigences de qualité. De la
vingtaine de producteurs qui l'appro-

visionne, beaucoup sont la depuis de
nombreuses années et souvent, les
enfants ont pris la reléve.

Les pommes de terre proviennent
des principales régions productrices,
des Laurentides, de Lanaudiére, de la
Rive-sud du St-Laurent et méme de la
grande région de Quebec. Les produc-
teurs livrent eux-mémes leurs pommes
de terre a |'usine selon une cédule
établie par la compagnie en fonction de

ses besoins et de ceux des producteurs.
Les variétés achetées sont la “Superior”
en début de saison, la *Norchip' comme

varieté intermeédiaire et la ''Kennebec"
pour terminer la saison.
Les livraisons en vert commencent

quand la pomme de terre a une densite
specifique supérieure a 1,070 et que la
cuisson donne la couleur désirée. Les
producteurs apportent un échantillon a
l'usine et les tests sont faits sur place
en présence du producteur qui peut
rapporter chez lui I'echantillon des
pommes de terre cuites. A partir du
moment ou la qualite est acceptable,
on utilise des pommes de terre fraiches.
La reception se fait chaque matin en
fonction des besoins et les pommes de
terre sont utilisées la journée méme.
Il n'est pas question d'entreposage
tant que les pommes de terre n‘'ont pas
atteint la maturite voulue.

Pour quelques jours entre la fin de
I'utilisation de la recolte de |'annee

précédente et le début de la suivante, il
peut manquer de pommes de terre pour
approvisionner l'usine. Pour cette seule
période, il faut aller chercher la

pomme de terre ailleurs.

C'est qu'on a besoin d'un peu de re-
cherche encore pour avoir une pomme
de terre un peu plus hative ou de
trouver le moyen de prolonger la vie en
entrepodt jusqu'a la fin juillet.

La conservation en entrepét doit se
faire a une température de 9°C, (48°F)
minimum, avec une humidité relative
d'au moins 95%. Ceci pour éviter une
transformation de I'amidon en sucres
et ainsi de produire une chips brune
a la cuisson. Pour une conservation
optimale, la pomme de terre doit étre
d'excellente qualité. Les producteurs
doivent conserver leurs meilleurs
champs pour lI'entreposage.

Arrivé a l'usine, le camion est pese
et déchargé dans un réservoir qui ali-
mente la chaine de production. Les
pommes de terre sont ensuite inspec-
tees sur un tapis roulant, lavees et
epluchees. Elles sont ensuite trancheées,
lavées a nouveau et essorées. Elles tom-
bent ensuite dans |'huile vegetale a
190 C (375°F) pour environ deux
minutes. \pres la cuisson, elles sont
salees el inspectées pour enlever cell:s
dont la couleur n'est pas acceptable
C'est la troisieme inspection de con
trole de qualite. Elle suit celle a la
réception et aprés I'épluchage. Elles
vont ensuite étre ensachées selon les
différents poids et les difféerentes
saveurs. Les sacs sont mis en boite et
entreposés jusqu'a la livraison peu
apres. :

Pour faire 100 kg de chip-, il faut
400 kg de pommes de terre. 40 kg
d'huile végeétaie et 2 kg de sel. Ce ren-
dement moyen peut varier selon la
densité spécifique de la pomme de
terre qui est une indication du taux
de matiére séche.

La variation peut <ire assez grande.
La difference s'explique principa-
lement par la mati«:re seche des tuber-
cules lors de la cuisson. La chips est
donc un aliment concentre.

Avec M. Pierre Deutsch, nous avons
egalement aborde le débat de la valeur
alimentaire des croustilles. On en a trop
parlé et souvent avec bien peu d'argu-
ments fondés sur des preuves pour le
refaire ici. Notons cependant que la
chips est un aliment naturel cuit a
I'huile et salé. Les seuls autres produits
ajoutés sont des saveurs telles BBQ,
ketchup. cornichons, bacon, vinaigre,
creme sure. Le procédé de fabrication
respecte les normes de qualité élevées.

= chips sont emballés dans des films
coecialement congus pour conserver la
juité du produit. |ls protegent parti-
culic ement contre I'humidite et les
rayuns ultraviolets et aussi contre les
pertes de saveur. |l faut donc étre
prudents avant de donner foi a des affir-
mations excessives.

f \
( j (“/\I (O ” ) u' L /G ” L.‘/S ® service aux agriculteurs
® mise en marche
® études de faisabilité
POU.I‘ l@sisectaurs ® analyses économiques:
agr/cole ® planitication et négociation
alimentaire de financement
forestier AGRICONSULTANTS INC.
496, Pelit Coteau
Frangois Dagenais Vercheéres, P.Q.
Luc Michaud JOL 2RO
Pierre Frechette (514) 583-5140
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Le bon fonctionnement de votre exploitation
agricole exige souvent des sommes d'argent additionnelles.
A la Banque Royale, nous vous prétons judicieusement
cet argent!

La B an e Ko ale Les agronomes de la Banque Royale et ses direc-
\ o teurs de succursale utilisent le micro-ordinateur a la
= ferme pour analyser vos besoins de crédit. Par le traitement
= informatisé des données de votre exploitation, vous
La ?eule a u.tlllser obtenez sur place une image reéelle et compléte de votre
le micro-crdinateur sibuation

Tout comme un bon systeme de tenue de livre,

dans l’analyse il faut d'abord une information compléte et précise si 3

= on veut tirer tout le profit que peut offrir I'ordinateur. |
des prets agl'lCOICS. Ensuite, des calculs rapides et exacts vous permettent |
d’analyser, avec peu d‘efforts, vos projets et leurs colits

d'exécution —c’est un atout précieux lorsque vous projetez
d’agrandir et d’investir.

L'ere de I'ordinateur vous offre plus d’un avantage.
La Banque Royale met tout en ceuvre pour que vous
profitiez de ces avantages le plus (ot possible.

AGRIROYAL ...des programmes bancaires adaptés aux
besoins des exploitants agricoles.

%ﬁ BANQUE ROYALE

-1 D anaue”
I)x.” ],{ [ 1€ Pe 1|(" A T N L T 37 T e N A TP O T WG, ST Bt 0 T TS TR R T T T TAS I
( T')\/L .
R

27 SEPTEMBRE 1984, LA TERRE DE CHEZ NOUS -~ PAGE BS



AGRONOEL

Production et pelage de la pomme de terre

par Renald Bourgeois, agr.

Pour Leo et Murielle Noel de St-Pierre
al'lle d'Orléans, apres s'étre spécia-
lises dans la production de pomme de
terre, I'extension des opeérations au
pelage s'est faite suite au désir d'occu-
per un marche alors ouvert et de realiser
eux-memes leur commercialisation
Et de fil en aiquille, ils ont bati une en-
treprise qui vend toute sa pomme de
terre au detail. Cela demande de plus
grands efforts mais procure une aulo-
nomie appreciable et appréciee par les
Noel

Le contraste est grand entre |'entre-
prise achetee en 1957 et celle que I'on
peut visiter aujourd’hui. Mais il s'agit
toujours d'une entreprise familiale,
c'est-a-dire dont les dimensions sont a
la mesure des capacités de gestion et
d'investissement de la famille, insiste -+
Leéo Noel. Au moment de I'achat de la

terre de son peére, I'entreprise était
typique de |I'époque, soit polyculture
et élevage et méme péche a lI'anguille.
On avait plante cette année-la 50 sacs
de pomme de terre.

La specialisation devait s'effectuer

progressivement de sorte qu'en 1965
I'entreprise ne produisait plus que la
pomme de terre. Elle plantait quelque
1500 sacs. Les transformations effec-
tuees au cours de ces premiéres années
ont donc éeté considérables. Les inves-
lissements de méme.

L'autre etape franchie deux ans plus
tard consistait justement dans l'integra-
tion des operations de pelage. Pour cela,
les Noel ont fait I'acquisition d'equi-
pement usage et de petite dimension.
Seul le brossage se faisait-a la machine
et on finissait la preparation manuelle-
ment. La clientele s'est developpee
lentement principalement dans la region
de Quebec

Il est rapidement devenu nécessaire
d'agrandir. En 1970, les Noel achétent
donc une terre batie d'un atelier servant
auparavant de beurrerie pour y installer
leurs opérations de pelage. En 1974, on
effectue un investissement important
pour que les opérations de pelage
puissent se faire en continu. La crois-
sance avait donc eté continue depuis
les debuts de |'entreprise.

suite a la page 7

Léo Noél, président d’Agronoél, Barbara Simard, gérante des
opérations a l'usine et Harold Noél, troisiéme actionnaire de
Agronoél. Murielle n’était pas présente au moment de notre visite.

< A

5

»
4

Les pommes de terre emballée
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A la sortie de la peleuse,
la qualité du pelage est
vérifiée manuellement

Québécoises Ltée

Fernand Gosselin Inc.
St-Romuald

O ACRONOETre.

SET

Elles sont livrées tot le lendemain
en camion réfrigéré. Les clients
sont ainsi assurés d’avoir des
légumes de premiére qualité.

Patates

Pommesd

Semences - Table - Croustilles

e Terre

Permis de Transport
Fruits et Iegumes frais

3€e Avenue, Centre Industriel,
St-Romuald Qué. G6BW 5M6

Fernand Gosselin, président
Olivier Demers, ventes
Rolland Laporte, transport

(418) 839-9496




L’industrie de la transformation

de la pomme de terre
“

par Antoine Locas™

Dans cette activité on se doit de
distinguer divers produits, tels: la
croustille; les pommes de terre pre-
pelées vendues a |'état frais; les pom-
mes de terre mises en conserve; les
pommes de terre frites congelées et
finalement, les pommes de terre deshy-
dratees.

La consommation des pommes de
terre transformees en ces differents
produits fut établie comme suit, en 1977
pour le Quebec seulement.

Produits

Frites congelees
Croustilles

Produits déshydrates
Autres congelés
Amidon, farine
Soupe, ragouts
Conserves

Total™*

De tous ces produits de la pomme de
terre transformee, notre production
quebécoise se concentre principale-
ment sur la croustille avec un volume
de 70 000 t.m. Cinq usines se partagent
le marche quebecois en quasi autosuf-
fisance. En fait, les usines n'ont recours
aux importations de pommes de terre
que pour une des periodes variantde 1 a
3 semaines par annee, soit entre le
debut juillet et le debut aolt.

On denombre 81 producteurs, dont la
majorite de leur production va a la

kg en équivalent frais %,
_par capita
18,17 44 .08
11,48 27,85
6,21 15,06
2,68 6,50
0,91 2,21
0,91 2,21
0,86 2,09
41,22 100%

Source: Ministére de I'Agriculture, des Pécheries et de I'Alimentation

du Québec, Décembre 1979.

** Les pommes de terre prépelées n'apparaissent pas dans ce tableau,
car elles sont considérées comme vendues a I'état Irais.

croustille, soit directement ou par
I'entremise de conditionneurs. Les
ameliorations apporlees depuis quel-
ques annees dans les techniques
d'entreposage et de conditionnement
par les producteurs et les conditionneurs
specialises garantissent un approvi-
sionnement regulier aux usines tout en
reduisant les besoins de recourir au
marche exterieur pour de tres courtes
periodes.

En raison des besoins d'approvi-
sionnement regulier et de qualite uni-
forme, les usines contractent sur une
base annuelle la majorite de leur volume
avec trois principaux conditionneurs
De nouveaux produits s'ajoutent d'annee
en annee dans cette industrie des
“appetizers', mais ils n'utilisent pas
necessairement les pommes de terre
comme ingredient de base. L'expansion
de la production de pommes de terre
pour la croustille est peu probable.

Dans la transformation despommes
de terre viennent ensuite celles desti-
nees au prepelage. Ces derniéres repre-
sentent un volume de 15000 t.m. pro-
duites au Quebec, indéependamment
de celles venant de I'exterieur de la
province.

Tout developpement dans la pomme
de terre de transformation devrait venir
par la consolidation des 35 usines de
prepelage existantes. La qualite des
pommes de terre prepelees est tres
importante pour maintenir et deve-
lopper le marche institutionnel et de la

restauration. Cette qualite ne doit pas
lluctuer dans le sens des prix des pom-
mes de terre vendues a l'etat frais. 11
est donc souhaitable que les usines de
prepelage contractent avec les produc-
leurs-fournisseurs pour se garantir une
bonne qualite a I'annee longue

Enfin, l'industrie de la conserve dans
son ensemble represente un volume
d'environ 1000 t.m. Il s'agit des petites
pommes de terre mises en conserve
et des pommes de terre tranchees et
melangees a differents aliments

Aucune entreprise jusqu’a mainte-
nantn'a pu s‘implanter et operer de
fagon rentable dans la transformation
de pommes de terre frites congelees au
Quebec, bien qu'il s'agisse du produit
le plus important au niveau de la con-
sommation apres celle des pommes de
terre consommees a l'etat frais. Presen-
tement, au Quebec, on ne produit pas
la variete appropriee pour la fabrica-
tion, de fagon efficace, de Irites conge-
lees de qualite el en quantite satis-
faisantes.

De méme, dans le domaine des
pommes de terre deshydratees, aucune
entreprise n'a’pu s'y inteéresser econo-
miquement, bien que ce secteur de la
transformation pourrait constituer
un excellent déboucheé pour I'utilisation
des pommes de terre declasseées.

L'auteur est agronome-économiste et
Directeur de la production pour Les patates
québeécoises Itée

Suite de la page 6

Depuis 1974, on plante 3 500 sacs
pour des superficies variant entre 125 et
150 acres. Les ensemencements n'ont
pas varie significativement depuis
L entreprise est entree dans une phase
de consolidation

Derniere etape qu il convient de sou-
ligner dans ce bref historique d'une
ferme familiale dynamique: l'annee
1981. Elle marque l'incorporation de
Agronoel ou Murielle et Leo demeurent
les principaux actionnaires. Harold, leur
fils, devient aussi actionnaire. Cette
meéme annee, on construit un entrepot
atenant a l'atelier de pelage pour
restreindre les manipulations

Ce choix de se lancer dans la com-
mercialisation de la pomme de terre
apres pelage exige des Noel une ges-
tion serree. La seule preparation des
legumes exige une dizaine d' employes

a l'annee. Chacun a sa tache.; Leo en sa
qualite de president voit a I'adminis-
tration generale, Murielle voit a tout
| aspect comptable tandis qu Harold

qui est agronome s occupe de la produc-

tion et des achats. Harold et Leo voient
ensemble a la mise en marche. soit les
soumissions, les relations avec la
chientele

Le marche de la pomme de terre
pelee est concurrentiel puisque trois
peleurs importants vendent sur le
marche de la ville de Quebec et des
environs. plus queiques petits. La chen
tele principale est composee des inst
tutions (ecoles, hopitaux, etc.) et des
restaurants

La compagnie Agronoel commer
cialise ses propres pommes de terre
Elle contracte en fonction de ses dispo
nibilites. La livraison se fait cing jours
par semaine et les pommes de terre sont
preparees la veille et livrees tot le len
demain. Selon la demande. la pomme de
terre peut étre ronde, en batonnets. en
cubes, etc. On I'emballe méme dans
un papier d'aluminium. Pour la commo-
dite des clients. la livraison comprend
egalement des carottes, navets, oignons
et choux, prepares sur les specifications
du client. Agronoel possede un camion
refrigere pour les livraisons

La concurrence se fait sur la base du
service. des prix et de la qualite du
produit. L'etablissement des couts de
production permet de fixer le prix
demande

En conclusion, Leo Noel donne la
cle du succes de | entreprise, bons
employes, bons clients, bonne gestion
En fait. pour lui, le succes repose sur
| etablissement de bonnes relations a
tous les niveaux. Les proprnietaires et
les employes travailllent en equipe. La
tamille est imphquee dans le succes de
entreprise. Le tout est certainement
(res exigeant, surtout | ete alors qu

lautl gere deux entrepnises. Le lrava

est accaparant, ma € Laes

venients qu acceptent ie

-

SAC DRUMMOND INC.

S SACS DE JUTE, PAPIER ET POLYETHYLENE
S FILS, BROCHES POUR ATTACHES
D NOUVEAU
Nous fabriquons tous sacs
I en polyéthyléne

pour produits maraichers

St-Germain, cté Drummond — JOC 1K0
Tél.: (819) 395-4286

SERVICE — QUALITE

J.-M. Beaudoin, prés.
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Jean-Marc Provencher a lancé la mode
de laver la pomme de terre

par Renald Bourgeois, agr.

Quand Jean-Marc Provencher décida
de quitter St-Ceélestin pour venir faire de
la pomme de terre au Lac-aux-Sables, il
venait de prendre une reorientation déci-
sive de sa carriere professionnelle.

L.a relocalisalion de son entreprise

apres deux annees de production plus ou
moins réussies, allait signifier un déve-
loppement accelére.

La municipalité du Lac-aux-Sables
compte des étendues importantes de
sols sableux qui conviennent bien a la
pomme de terre. A St-Célestin, le
drainage etait deficient et le temps n'a
pas été idealen 1971 et 1972. Le 28
décembre 1972 le contrat d’'achat était
signe.

Voyons un peu comment Jean-Marc
Provencher en est arrive la. Origi-
naire de Ste-Monique, il se marie en
1964 et s'achete une petite ferme lai-
liere a St-Celestin. Une terre de 300
acres dont seulement 30 de cultivable
immediatement. Pour 6500%. La maison
et les batiments etaient dans un état
de delabrement avanceé. |l y avait un

travail énorme a faire pour remettre
cette terre en production.

Il s’est donc rapidement mis a la
tache de défricher, de rénover la maison
et les batiments. || met en culture 225
acres et se constitue un troupeau de 60
tétes dont 45 vaches. Cependant, au
moment de |'établissement de la poli-
tique de contingentement en 1967, il
n'a que 90 000 livres de quota de lait
industriel. |l doit acheter et acheter du
quota pour suivre la croissance neces-
saire de son entreprise. C'en est trop.
En 1970, avec 340 000 livres, il lui
faudrait encore acheter. Cette dépense
qui s'ajoute aux autres, fait qu'il en a
trop. |l est entré dans la production
laitiére dans le mauvais temps.

Il prend donc la décision de liquider
son entreprise laitiére et de se lancer
dans la production de pommes de terre.
En 1970, il vend donc les vaches, le
quota et I'équipement laitier. Jean-Marc
Provencher.se souvient avoir regu
11000 $ de la vente de ses soixante
tétes. Des années ou il a fallu beaucoup

travailler pour monter I'entreprise grace
a l'aide de sa famille dont il était I'ainé.

Il se lance donc dans cette autre
production au printemps 1971. Sans
grand succés cependant. Mauvais
temps, drainage déficient pour cette.
terre franche. Pour faire manger la
famille, il fallait méme aller bicher en
hiver.

En octobre, un ami I'améne visiter
une terre qui était justement a vendre
au Lac-aux-Sables. La terre fait I'affaire,
il ne reste plus qu'a trouver le finance-
ment. La caisse locale lui fait confiance
et Jean-Marc Provencher peut acheter
ces 375 acres dont 225 en culture et sur
lesquelles il se faisait déja de la pomme
de terre.

En faisant quotidiennement le voyage
entre St-Célestin et le Lac-aux-Sables
avec des menuisiers qu'il connaissait,

il se construit une maison dans laquelle
il peut emmeénager le 15 avril. Il laboure
ensuite et peut semer 3 500 sacs cette
premiére année. L'année suivante, il
installe a ses frais complétement des
equipements pour faire le lavage de la
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pomme de terre et offrir sur le marche
un produit différent. Une attention toute
particuliére au service et a la qualité du
produit a permis de satisfaire la clientéle
et de bien vendre.

Premier a implanter le systéme,
Jean-Marc Provencher a fait de bonnes
années qui lui ont permis de développer
rapidement son entreprise. |l s'est arrété
a quelque 1000 acres en culture dont la
moitié en pommes de terre et le reste
pour la rotation. Les plans pour |'avenir
ne sont pas a la croissance mais plutot
a I'amelioration de la qualité.

En effet, la concurrence inexistante
au début s'est rapidement développée
devant le succes de la formule. Un
programme d'aide du ministére de
I'Agriculture a permis I'implantation
du lavage dans d'autres entreprises. La
rentabilite s'en est rapidement ressentie.
Les investissements et les frais de
production restent considérables. La
survie est precaire. On met beaucoup
d'argent en terre sans savoir ce qu'on en
retirera.

Une bonne recolte signifie des prix
a la baisse tandis qu'une mauvaise
recolte les fait monter. Au bout de la
ligne cependant, il n'en reste pas plus
dans nos poches, affirme Jean-Marc
Provencher. Avec les années, la situa-
tion aurait plutét tendance a se dete-
riorer. D'une année a l'autre, on peut
difficilement dire s'il sera possible d'en-
semencer. L'assurance-stabilisation
permet tout juste de survivre et ce n'est
pas elle qui pourra nous maintenir en
affaires, continue-t-il.

La triste réalité, c'est que le prix de
vente se maintient sous les couts de pro-
duction. Mais ma situation n'est pas
unique, tous ceux qui ont beaucoup
capitalisé sont dans cette situation.

L'avenir de |la production de pommes
de terre ne semble donc pas assure. ||
faut vivre avec le stress et souhaiter ne
pas faire d'erreurs trop couteuse ou ne
pas avoir de trop mauvaises annees.

Il reste que cette production est un
apport economique fort important. Une
vingtaine de personnes y travaillent a
temps partiel sans compter I'effet
d'entrainement d'une telle entreprise
qui produit entre 100 et 250 quintaux
de pommes de terre a l'acre.




La production de semence: une spécialité

La creation d'un nouveau cultivar est
un processus tres long. Il faut donc
compter de 10 a 13 ans avant qu'un
nouveau cultivar ne soit disponible aux
producteurs commerciaux, semence
Fondation. Vers la sixieme année du
processus, le cultivar s'achemine vers
I'épuration phytosanitaire, la multipli-
cation et la production. Les années sub-
sequentes, le cultivar sera simultane-
ment testé et évalue par le réseau des
stations de recherches. |l pourra étre
eliminé a n'importe laquelle des étapes
si le réseau en découvre une faiblesse
majeure non suspectée auparavant. Les
engagements a prendre dans le domaine
de la creation de semence relévent
donc du long terme.

Le systéme de certification com-
prend sept classes: Pre-élite |, Pre-
elite |1, Elite I, Elite |1, Elite |11, Fonda-
tion et Certifiee. A chaque annee, la
;emence baisse d'une classe a I'excep-
ton de la Fondation qui peut rester

ondation pour deux annees si elle est
inspectee avec les meémes criteres que
I'Elite 111 et produite a partir d'une
parcelle en unite de tubercule sur la
méme ferme que I'Elite |11, origine de la
classe Fondation.

Les plants de base employes pour
produire la semence proviennent de la
culture des tissus el sont traites a la
chaleur. On veut ainsi s'assurer de la
sante du plant mere en particulier qu'il
est exempt de virus. D'autres verifica-
tions suivent pour s'assurer de I'absence
de fletrissement bacterien et de la filo-
site des tubercules. On utilise les techni-
ques les plus modernes pour obtenir
des souches exemptes de maladies. Les
champs des quatre premieres classes
doivent étre inspectees au moins trois
fois el trouvees exemptes de maladies
Les champs des quatre premieres
classes doivent étre inspectees au
moins trois fois et trouvees exemptes
de symptomes visibles de maladies. On
procede egalement a des tests serolo-
giques.

Quant aux trois derniéres classes,
elles doivent étre indemnes de flétris-
sement bacterien et de filosité des
tubercules lors de l'inspection visuelle
tandis qu'on procéde a des tests sérolo-
giques pour deétecter les virus S et X.
Pour ces classes, on tolére une trés
minime présence de virus et de flétris-
sures el aussi de meélange de varietes.

Dans le document de réflexion du
dernier colloque sur la pomme de terre,
on énumere ainsi les critéres exiges
pour produire de la semence aprés les
considérations générales qui précédent
et que nous avons repris:

1. Planter une variété homologuée
a la vente au Canada;

2. Planter une surface minimale de
'2 hectare;

3. Planter de lapomme de terre de
classe Elite ou Fondation, la pomme
de terre de classe Certifiee n'est
pas eligible a la certification;

4. Les pommes de terre de semence
ne doivent pas étre plantees dans
un champ ou il a ete trouve de la
fletrissure bacterienne au cours des
deux annees precedentes, el ce
champ devra avoir ete exempt de la
culture de pomme de terre pendant
cette periode,

5. Il ne doit y avoir de plante aucune

pomme de terre de consommation

sur la ferme;

Il doit y avoir une distance de 60

metres (200 pieds) entre le champ

a inspecter et un autre montrant

de la maladie a virus depassant le

minimum accepte, a moins qu’il y ail

une barriere (arbres, buissons, etc.)
qui de l'avis de lI'inspecteur protege
la recolte sur pied contre les por-
teurs de maladies a virus (insectes,
etc.).

Les fagons culturales doivent per-

mettre a l'inspecteur de juger ade-

quatement de |'etat sanitaire de la
recolte sur pied,

8. Conserver toutes les etiquettes atta-
chees aux sacs de semence et ou
les certificats vracs et ou les certi-
ficats speciaux afin de les montrer
al'inspecteur;

9. Sideux varietés ou plus sont plan-
tees dans un champ. il doit y avoir
une distance libre d'au moins deux
metres entre chaque variete;

10. Tout nouveau producteur doit desin-
fecter ses locaux et machineries
sous surveillance et ou sera sujet
a une annee d'approbation ou
d'attente pendant laquelle il ne peut
disposer de sa recolte pour la vente
de semence;

(o3}

~J

11. La demande d'inspection doit par-

venir au centre de certification avant
le 16 juin de chaque annee.

On le voit tout le reseau de la produc-
tion de la pomme de terre de semence
est complexe. |l vise avant tout a fournir
aux producteurs commerciaux une se-
mence de premiére qualite. Tous ces
contréles sont nécessaires car la pomme
de terre est un legume trés susceptible
aux maladies. Notre autosuffisance ne
pourra se conslruire que sur la qualite
de la semence.

N

( Producteurs
de pommes de
terre

La date limite d’inscription au
regime d’assurance stabilisation
et au programme d’assurance
recolte pour les producteurs de
pommes de terre
est fixee au:

30 AVRIL 1985

LES ASSURANCES AGRICOLES. . .

Pour une reussite
assuree:

Gouvernement du Quebec
pr Régie des
assurances agricoles
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Les circuits de vente et les modalités
de conditionnement de la pomme de terre

Dans le questionnaire de 1984, les Tableau 1
produ'cteurs :1‘;|vlzuenl pqtsda repartir leur Circuits de vente utilisés en fonction de la production
superficie selon le circuit de commer-
cialisation de la pomme de terre de pour la pomme de terre de table en 1983

table. Nous avons donc trouve la super-

ficie allouee dans le circuit en procedant VR AT, B T A R T S PO T T s oy et T S T o M A
i < ’ . Grossiste Détaltiant Restaurateur  Consommoateur - arché p allsge R
par une “regle de trois”, soit: I'ense- Réglon AlThis 2 ot oAl otk Towosl 98 dembasogn 1 Autres ROTAL
mencement total pour un producteur en Tonnes % Tonnes . % _—Tonnes % Tonnes %  Yonnes % . Tonnes' %  Tonnes | % .  Tonnes % ;
’ méiriques Irlg q mélriques ; lques . . métriq . métrigues - mélriques
1983 en hectares multiplie par le ratio ; ! ] £ G P R b L o Dt ]
production item du circuit sur la pro- ) 731757 39.79 614212 3340 1888,32 10,27 1 062,03 578 1016,67 553 76572 4,16 148,26 0,81 47,64 0,26 18388,33
duction totale en tonnes metriques 2 563171 2192 84799 33,01 187121 726 237062 923 454 002 216185 8,41 510594 19,88 64,66 0,25 25689,72
Les regions 12, 2 et 10 donnent de 3 102542 42,92 809.21 33,87 29,99 1,25 211,61 8,86 0 - 13,61 0,57 299,45 12,53 (] 0 238929
| importance aux [)OSIQS d'embulluqe en 4 l 920,44 2923 211282 3.‘!.'!6 22,68 035 161,66 ?,40 54,44 0,83 38430 585 1 889.07 28,77 2268 0,35 6 568,99
4 AR f E 5 285118 61,57 43285 935 873,19 18,86 162,88 3,52 0 - 0 -- 31034 6,70 0 4 630,44
leur allouant une large superficie. En 6 1389.28 21,26 335285 51,30 313,07 4,79 121,10 1,85 0 - 497,05 7,61 862,07 13,19 0 6 535,52
terme de production, les regions 12, 10 7 294232 32,57 165934 1837 3244 0,36 53555 5,93 0 - 329401 3646 563,29 6,24 6,44 0,07 903339
et 2 sont les plus importantes en ordre 8 1372682 89.11 111851 7,26 13430 0,87 201,31 1,31 113,38 0,74 109,57 0,71 0 0 . 15403,89
decroissant. La region 10 semble [)|US 9 347096 94,03 191,70 5,19 22,68 0,61 3,63 0,10 2,27 0,06 0 - 0 = 0 3691.24
i . N ) |2 - n 10 78710 30,57 592824 23,03 911,21 354 721,82 2,80 0 - 401252 1558 571231 22.18 589.84 230 25 746,94
productive que la region 2 1" 251211 6544 1 134,71 29,56 1588 0,41 139,65 3,64 ()= 4.54 012 2042 0,53 11,34 030 3838,63
Les cooperatives viennent au qua- 12 540931 2562 183647 8,70 23686 1,12 555,93 2,63 96547 4,57 2722 013 1206395 57,14 18,94 0,09 2111415
trieme rang. Les regions 12 e.t 1 sont Total 56 068,12 39,20 33 198,11 23,21 635183 4,44 6247,77 4,37 215677 1,51 11270,39 7,88 26976,00 18,86 761,54 0,52 143 030,53
celles qui accordent le plus d'impor-
tance a cet intermediaire - et .
Les regions 7 et 10 sont celles qui Tableau 2 Circuits de commercialisation de la pomme de terre
e N - b 2 iis -
accordent le plus de superficie au de table selon superficie ensemencée (1983)
marche public qui se retrouve au cin-
quieme rang par rapport aux ventes Y z ' A B N L (T Ay s A e S R Py %
totales de 1983. La proximite de la region B Grossiste Détalilant R ; c b Cooplrative . . Marché public .Postes d'emballage ' Aulres TR
metropolitaine de Montreal en est pro- e Heclares % Hecl % H * % Heclares 5 Hectares % . Heclares - %  Heclares' %  Hectares %
) bablement la cause, T, NI LY RSN A 3 DU £ VAL e WS O\ BN T R R DLW ...A,.i.;..._..._..t..‘ .." S OB R S
} Pour les circuits de commercialisa- 1 450,06 32,08 682,13 48,63 713 5,08 144,3 10,29 11,32 0,89 18,65 1,33 906 06 160 1,1 140282
. 2 376,31 17.78 587,16 27.4 178,53 8,43 190,53 9,24 DR 106,78 5,24 67532 31.9 209 01 21872
( tion de la pomme de terre de lable, les & : e et G e =
‘ . 3 13.55 8.8 80, i 14, ! ; } - - ¥ 3 1 17,05 = = 153,08
regions 2, 12, 10 et 1 sont lqs.plus 4 106,48 22,49 153,07 32,33 1.56 0,33 11,65 2,46 25 052 25,66 542 171,04 36,12 156 0.33 473,52
| grandes en terme de superficie. En 5 99,5 50,30 25,22 12,75 39,15 19,79 9,75 4,93 — = = 242 12,23 y 197.82
terme de production, les regions 10, 2, 6 81,89 24,36 166,51 49,53 11,63 3,46 6,13 1,82 - - 27.91 830 42,1 12,53 : - 336.17
! 1 et 12 sont les plus importantes. On 7 168.15 22,92 205,12 27,96 34 046 2540 3,46 - - 204,91 40.21 34,82 4,75 1.74 0,24 733,54
- : 8 613,45 85,58 60,73 8.47 692 097 16,53 2,31 638 0.89 1276 1.78 SRS - = 716,77
re(rouve‘do'nc ‘les mamesiiegions aux 9 222,77 93,56 12,74 535 144 061 1.0 042 0.14 0086 = SIS - 238,09
premiers plans pour I'importance de la 10 454,27 31,35 334,87 23,11 5945 4,10 447 3,09 —  — 24242 1673 313.23 21,62 1448,04
superficie et de la production. Ce- " 118,07 34,38 204,39 59,52 1,05 0,31 16.32 4.76 - = 1.1 032 1.25 0,36 121 035 343.39
pendant. certaines ,Qgions sont p]us pro- 12 437,92 23,68 198,51 10,74 59.8 3,23 59,79 323 113,87 6,16 1,62 0,09 976,4 5281 1,13 0,086 1 849,04
ductives que d'autres. La region 10 TOTAL 314242 31,4 2711,15 27,08 448,33 4,48 544,23 5,44 134,21 1,34 732,31 7,32 227352 2277 23,73 0,24  10009,9
par rapport a laregion 12 en est un
exemple. !
La region 10 est la troisieme enimpor-  Tapjeay 3 Modalités de conditionnement de la pomme de terre 3
tance en terme de superficie et la f - del d . 1
premiere en terme de vente; tandis que en onCtlon ela pl'o UCtlon pour 983
la region 12 vient au second rang en d ’ O B S R e ;
terme de superficie et au quatrieme en Lavées Brossées  Nature.  Vrachrossé' Vraccalibré Vractelquerécolté  TOTAL
terme de production Réglon : 5 S f X :
La methode de calcul pour le tableau Tonnes % Tonnes ki) Tonnes % Tonnes "~ % _  Tonnes % ¢ Tonnes % T:"I"“ 8
2 consistait a prendre la quantité re- métriques métriques métriques . métriques e métriques métriques métriques
coltee et d'y retrancher les quantites 3 ¥ e SR A g e e e e e e e >
ensemencees sur la ferme, gardees 1 129623 4.36 14 890,09 50,14 11 486,72 38,68 — 1 634,07 5,50 391,02 1,32 29697,13 100
pour ensemencer el enfin les pertes et 2 473766 9,12 10308,15 19,85 B8 085,75 15,57 840,74 1,62 10843,69 20,89 17 110,07 32,95 51926,06 100
rebuts encourus apres la recolle. 3 934.67 31.28 834,62 27,93 367.38 12,29 - - -- - 851,86 28,50 2988.55 100
Les pommes de lerre brossees repre- 4 810,97 4.86 3604,84 21,63 252,48 1,51 177,04 1,06 3978.81 23,87 784540 47,07 16669.54 100
sentent 34,66, du total et le vrac tel que 5 13,61 0,26 4 286,53 82,74 116,52 2,25 0 — 453,72 8,76 310,34 599 5 180,72 100
recolte 27,24%,. Ces deux categories se 6 129,63 1,31 5 730,74 57,71 561,36 5.65 — 1113,88 11,22 239456 24,11 9 930.17 100
partagent donc pres de 62% du total. 7 2058,36 13,71 3123,42 20,80 3 344,80 22,28 90,18 0.60 527.11 3,52 5867.25 39.09 15011,12 100
Le vrac brosse ne represente que 8 447495 28,00 6 375,30 39,89 4 693,97 29,37 - — 437,67 2,74 0,27 — 1598216 100
1.15%, du total. La pomme de terre 9 — 3 692,15 90,90 3,63 0,10 = — - — 369578 100
nature et en vrac calibre se partagent 10 1410,25 3,28 16092,1 37.41 4 546,96 10,57 351,63 0,82 6371,15 14,80 14 247,01 33,12 43 019.14 100
environ 28"% (nature: 15,98% el vrac " 372,66 6,46 249158 43,22 923,72 16,02 460,93 8,00 184,22 3,20 1331,45 23,10 5 764,56 100
calibre 12,25%) 12 310526 14.17 5437,12 24,81 1050,69 4,80 635,21 2,90 1623.19 7.41 10058,96 4591 2191043 100
Dans la méme tendance que les
; 4, ' ,68 34,66 35432,98 15,98 255573 1,15 27 167,51 12,25 60 408,19 27,24 221 775,34 100",
annees precedentes, soit 1981 et 1982, Total 19.944,28 228,72,1176,008,8 ; :
onremarque que les producteurs conti-
nuent a meltre en marche de la pomme Source Ministére de I'Agriculture, des Pécheries et de I’Alimentation du Québec, Direction des études économiques.

de terre ayant regu un conditionnement
minimal (nature: 55,47%),

Service de l'analyse des plans de commercialisation, Compilation spéciale (1984)

Suite de la page 12

Quant au producteur, il doit faire face certifiees. On aimerait egalement
a plusieurs contraintes. Les colts de connaitre le colt de production reel
production sont tres eleves. Les prix de de la semence.
vente ne couvrent pas ces colts. Les La loi relative au controle des mala-
livraisons ne se font qu’'en avril tandis dies qui avait etée demandee a déja
que le paiement n'arrive souvent qu'en ete adoptee. Reste a voir les effets
juin. Les producteurs ont donc un qu’elle aura. Enfin, le Ministére devrait
besoin particulier de credit a la pro- elaborer un programme complet de
duction et eventuellement de pro- developpement de |la production.
grammes de subvention De I'ensemble des recommandations,

on peut donc conclure qu'il y a une

On souhaiterait que la Regie des volonte de developpement de la pro-
assurances agricoles exige de leurs duction afin d'atteindre I'autosuffisance
assures un contenu québecois Il reste cependant encore beaucoup de
d’au moins 40%. De plus, ils ne de- travail a accomplir mais plusieurs
vraient planter que des semences semblent decides a y mettre la main
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Une Agence de commercialisation :
Palf M'cdhell C':‘a‘ron, a?;;7 ; pOts cooperatifs. Cette distinction sous- Vi A LN A PRI - ’ ! A Aty
ssue de la lusion en e trois tend des différences au niveau du lien : ' : t'com l‘c'a ales Pac ce
coopératives agricoles de la région de entre la récolte des producteurs et leur : I mewenuo ',?-‘* i mg': 1.~'4es\de Iaﬁge:!me’ :
Riviére-du-Loup, la Société coopérative  Agence. Pour les derniers, la régie et la Ut au i du:sy %equ&ms“"’: A
agricole régionale de Riviére-du-Loup préparation des plants pour la vente A T S TR S A B A S
s'est vu confier le réle d'Agence de relevent directement des autorites de d mmes’dbtem ‘
commercialisation de lapomme de terre  la Société. La récolte est en consigna- R AR R
de semence. Cette agence répond a la tion jusqu'au moment de I'expédition. : é{ : L
volonté de$ producteurs de la région Le producteur-emballeur au contraire,
agronomique 01, d'organiser le mieux assume l'entiére responsabilité de sa
possible, la commercialisation de leur régie d'entrepét et de la préparation de
produit. Ces producteurs, rappelons-le, son produit. Les dispositions concernant D
sont regroupes au sein d'une association  sa récolte sont définies par une con-
professionnelle: I'Association des vention, spécialement congue a cet
producteurs de plants de pommes de effet, signée par le producteur lui-
terre de I'est du Québec Inc., APPPTEQ. méme, son Agence et aussi, le MAPAQ PRODUCTEURS
et son Association. — ~— T,
L’Agence de C'esta parltir de ces documents que *7;)5’5 (5 ’*5 %%
e P sont estimes les volumes de pommes de L bt S N AN A 2
Comme“f'allsa"on- terre de semence disponible?pour la i i :
ses fonctions vente. 3 “, Al AGENCE DE COMMERCIALISATION y
{Agence de vente Jouie unrole de : . Sl SOCIETE COOPERATIVE AGRICOLE REGIONALE RIVIERE-DU-LOUP 2
premier plan a l'intérieur du systéme Perspectives d’avenir s :
québécois de production de plants de Il se cultive de plus en plus de pom-
Bom'mtes de ttf’—'(;fe (voir schtéma ci-joint).  mes de terre de semence au Quéebec. En
88 NISrVoNIons, a caractore.com: 1983, on estime que la production que-
mercial, se font sentir depuis le centre bécoise comblaithO% ges besoinsqdu A% ELLG-:LS, X { FO,:IL[?:'ITI%N i
Manicouagan, jusqu'a la commercia- marche. Le MAPAQ et les organismes v & :
lisation proprement dite des plants publics et privés, dont la SCAR de : ~ :
Elite 111 et Fondation. Riviére-du-Loup fortement impliqués au \ :
Al'échelle du Québec et du Canada, niveau de la promotion de la pomme de A
I'Agence assume deux fonctions prin- terre de semence, s'en réjouissent.
cipales. Elle voit a la mise en marche Dans un contexte ou I'on vise rien de T
des plants Elite |11 et Fondation direc- moins que l'auto-approvisionnement a
tement aux producteurs agricoles ou par  partir de plants 100% québécois, cet e
le biais de grossistes, coopératives accroissement ne peut étre qu'encou-
agricoles et de détaillants. Elle s'im- rage.
plique également au niveau de la pro- La nouvelle loi 71, réecemment sanc-
motion des plants québécois. tionnée par le gouvernement du Québec :
Sur le plan régional, I'Agence est portant sur la prévention des maladies thT’:ETISI SURESEAU
responsable de |I'approvisionnement de la pomme de terre, s'inscrit favora- SRBR : CVALUATION
des membres de I'APPTEQ. Il est de blement dans ce courant de pensée. Rl S N ST ) COMMERCIALE
son ressort de procéder alaventeeta Il'y a place au Québec pour de nou- » ' <
la distribution des plants Elite I, veaux producteurs compeétents, inté-
produits au Centre Manicouagan, aux resseés par la multiplication de plants de
producteurs sélectionnés par le MAPAQ, pommes de terre. La commercialisation CENTRE MANICOUAGAN — MAPAQ
Agriculture Canada et I'Association. eventuelle de leurs plants via I'Agence PRODUCTION PRE-ELITE — ELITE | \
L'Agence planifie aussi la redistribution déja en place est présentement a
des plants Elite Il et Elite |11 entre les I'etude. (984 ; ‘
P'%duc‘?U(S de I'Association. ] CENTRE D'EPURATION — AGRI-CANADA
epuis I'an dernier, la SCAR de Lé : indique les i PLANTS DE BASE )
Riviére-du-Loup, représentée au comite ¥ ege@de. < incique/les iieux . I
pommes de terre du Conseil des pro- d’intervention de la centrale dg yenle > R
ductions végeétales du Québec, sur le plan régional.
(C.P.V.Q.), joue un réle au niveau du
reseau d'évaluation commerciale de ( \
la pomme de terre. Un des objectifs de
ce réseau est de mesurer I'appreéciation
des variétés de pommes de terre aupres
des consommateurs et des agents Pommes de terre de semence’ -

commerciaux intéresseés, usine de trans-
forrhation et autres. L'Agence est en
charge de la vente et de la distribution
des plants qui seront soumis a I'évalua-
tion conformément aux dispositions
prises par le comiteé.

Parallélement a ses activités
d'Agence de vente, la SCAR de Riviére-
du-Loup remplit un autre mandat. Elle
met a la disposition des producteurs
trois entrepots coopératifs d'une capa-
cité totale de 3 500 tonnes metriques,
et assume l'entiére responsabilité de
leur régie.

L’Agence et les producteurs
de 'APPPTEQ inc.

Les producteurs-multiplicateurs qui
transigent avec I'Agence se divisent
en deux groupes.

Iy a ceux qui possédent leur propre
entrepot et ceux qui utilisent les entre-

« Bon premier

Pré-Elite.

« Bon premier
parla COMPETENCE
des producteurs-multiplicateurs

Agriculture Canada.

le Québec bon premier...

par son SYSTEME DE PRODUCTION
Les plants de base servant a la multiplication de toutes
les semences du programme québécois sont issus de
culture meéristématique, procéde unique au Canada. Les
plantules sont ensuite confiées au Centre Manicouagan
ou elles sont cultivées et multipliées pour produire la

Les producteurs-multiplicateurs du Québec regroupés au
sein de I'APPPTEQ inc. multiplient I'Elite | pour fournir
I'Elite |11 et la Fondation. |Is bénéficient d'une aide
technique de premier plan assuree par le MAPAQ et

Producteurs, n'hésitez plus, contactez Michel Garon, agr., agent de commercialisation

« Bon premier

par la QUALITE
Tout producteur de I'APPPTEQ doit participer aux épreuves
de récolte en Floride. Des échantillons représentatifs sont
soumis a ces épreuves. Les résultats des derniéres annees
prouvent I'excellence de notre produit.

« Bon premier

par les SERVICES offerts

aux producteurs-acheteurs
Les plants APPPTEQ sont commercialisés par la SCAR de
Riviére-du-Loup. Vous pouvez choisir parmi un vaste
eventail de variétés offertes en dilférentes classes selon
vos besoins. Le service de livraison, en vrac ou en sacs, est
assure partout au Québec. Service de courtage sur
demande.

Société coopérative agricole régionale de Riviére-du-Loup
25, rue Pelletier, C.P. 879, Trois-Pistoles GOL 4K0

Tél.: (418) 851-2822
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POMMES DE TERRE DE SEMENCE

Viser Pautosuffisance

et une qualité supérieure

La production de semence fait I'objet
d'une preoccupation particuliere du
ministere de |'Agriculture, des Pécheries
et de I'Alimentation du Quebec. |l vise
I'autosuffisance sans pour autant sacri-
fier la qualite. Les structures de produc-
tion devront donc s'ajuster a ces

Enfin, au chapitre de la commercia-
lisation, rappelons que les producteurs
de semence sont regroupes au sein de
I'Association des producteurs
de plants de pomme de terre de I'Est du
Queébec. L'Association utilise la Sociéte
coopérative agricole de Riviére-du-Loup

comme agence de vente. Les produc-
teurs doivent passer par I'agence pour
vendre la pomme de terre de semence
sauf quelques exceptions. On évite
ainsi de couper les prix. En établissant
une collaboration étroite, les deux
organismes de producteurs pourront

mieux faire la promotion de leurs
produits et offrir de la qualité aux
acheteurs.

L.a Federation des producteurs de
pomme de terre devrait etudier la
possibilite d'implanter une agence
de vente provinciale pour la pomme de
terre de semence. Les conditions de
reussite de la commercialisation repo-
sent sur une structure de mise en
marche capable de répondre aux
exigences des producteurs en ce qui
concerne la qualite, le prix, I'appro-
visionnement et la livraison du produit.
Il faut donc étudier les mécanismes
qui permettront de parvenir a ce resultat.

suite a la page 10
exigences.

Le dernier colloque sur la production
de pommes de terre portait justement
sur la formulation de recommanda-
tions realistes pour atteindre ces objec-
lifs. Tenu en novembre dernier, il re-
groupait autant des producteurs que
divers autres specialistes. |l n'est pas
sans interét de les rappeler ici puis-
qu'elles devraient arienter les projets
de développement pour la présente
decennie.

Au cours de colloques regionaux,
les participants ont eté appeles a se
prononcer sur trois themes: la qualite,
le volume et les variétés. |l en est donc
ressorti un ensemble de recommanda-
tions quant a l'orientation de la pro-
duction de la semence.

Le travail de développement de nou-
velles variétes et les essais de celles-ci
devraient se poursuivre afin de continuer
d'ameliorer la qualite et les perfor-
mances de la production. On doit con-
sacrer beaucoup d'énergie et de res-
sources a ces programmes pour se
maintenir a un niveau éleve d'efficacite.

Les acheteurs regardent les critéres
concurrentiels de base que sont la qua-
lite, le prix et la disponibilite. |l faut
donc d'abord offrir de la qualité a un
prix concurrentiel. S'il y a distorsion au
niveau des prix, on devra prévoir des
mecanismes tels des mesures d’aide
au transpor! afin de rétablir I'équilibre.
Le commerce doit enfin étre basé sur la
confiance.

Le maintien de la qualite exige
I'etablissement de zones protégées pour
la multiplication des classes Elite |
el Elite |I. Ces zones pourraient étre
etablies dans une loi et se situer dans les
regions du Saguenay-Lac-St-Jean
et du Bas-St-Laurent. Quant a la classe
Fondation, elle devrait étre produite
egalement par des producteurs spe-
cialises qui respectent un programme de
culture et d'entreposage permettant
de garantir la qualité. On recommande
egalement un elagage des plants
malades au Centre de Manicouagan.

L'entreposage est une opération
essentielle pour la maintien de la
qualite surtout que les tubercules
devant servir a la semence sont
conservees sur une periode de sept
mois. L'entreposage doit donc se faire
dans les meilleures conditions possi-
bles, dans des entrepots specifiques et
selon une regie adequate pour en
garantir la qualite.

Les grosseurs minimales et maxi-
males des tubercules devraient étre
respectees de méme que les calibres
specifies au contrat. L'inspection
devrait étre faite avant livraison et si
une nouvelle inspection s'avére neces-
saire apres livraison, elle devrait étre
realisee par un inspecteur différent.

La provenance quebecoise devrait
aussi etre respectee

Evidemment, le developpement de la
production de semence exige que de
nouveaux producteurs se lancent. ||
faudrait donc trouver les moyens
d'inciter ceux qui resident dans des
endroits favorables a se lancer dans
cette production. Le developpement de
nouvelles varietes et leur commercia-
lisation pourrait permettre d'augmenter
de fagon substantielle notre degre
d'auto-approvisionnement
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CO-OP

DEMARREURS

sont des engrais spécialement
- formulés pour répondre aux besoins
nutritifs des plantes au début de leur
croissance. |
Pour vos cultures, nos services techniques
ont mis au point les démarreurs & mafs, a
céréales, a pommes de terre et a coniferes.
Les utiliser au semis, c’est vraiment choisir
le bon engrais au bon moment!

Disponibles en vrac et en sac.

COOPERATIVE FEDEREE DE QUEBEC
Section des productions vagétales
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