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du 9 au 12 mars 2006
Plus de 70 exposants
Trésors de TEstrie, VerduRoy, 
Gémo Meubles, Groupe Gaston 
Côté et plusieurs autres
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Une conception ANDRÉ BÉLANGER RE/MAX
avec la participation d'Éric Laflamme et de Construction
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j.S. Mousti-zz-abo: une entreprise reconnue pour ses produits 
de grande qualité et l’excellence de son service f

solariums afin que leur structure 
soit plus forte et que leur entre­
tien soit facilité. Pour ce faire, nous 
avons, entre autres, ajouté une cor­
niche à la toiture-t, explique Mme 
Nadine Gingras. directrice générale.

Reconnue à travers le Québec 
pour la qualité de ses produits et 
l’excellence de son service per­
sonnalisé, l’entreprise, qui a été 
fondée en 1989 à St-Damase par 
M. Pierre Gingras, se spécialisait à 
ses débuts exclusivement dans la

Le printemps est enfin là! C’est 
déjà le temps de penser à profi­
ter des chauds rayons de soleil 
qu’amène la belle saison! C’est 
pourquoi l’entreprise J.S. Mousti- 
zz-abo vous invite à venir rencon­
trer son équipe, composée d’une 
vingtaine d’employés, qui vous 
fera découvrir son éventail des 
plus impressionnants de solariums 
en moustiquaire, de solariums trois 
saisons en moustiquaire et poly­
mère (à guillotine, amovibles ou 
coulissants) et de verrières qua­
tre saisons.

ila
Jill

Des solariums améliorés
«Cette année, nous avons amé­

lioré la qualité de plusieurs de nos

fabrication de moustiquaires de 
fenêtres. Au fil des ans, elle a inté­
gré les solariums à son éventail de

produits et a connu rapidement 
un développement considérable à 
un point tel que, quelque 15 ans 
après sa fondation, le commerce 
a emménagé dans de nouveaux 
locaux beaucoup plus grands 
situés à Ange-Gardien. La super­
ficie a ainsi été doublée et la salle 
de montre a été agrandie.

Nouveaux produits 
pour 2006

Outre les solariums, J.S. Mousti- 
zz-abo est aussi distributeur de 
nombreux produits connexes, 
dont les rampes et colonnes en 
aluminium ou en bois. «Cette 
année, nous présentons en nou­
veauté une nouvelle gamme de 
rampes coloniales avec motifs en 
aluminium, qui leur donnent un 
cachet unique et original», con­
tinue Mme Gingras.

De plus, le commerce est aus­
si distributeur des garages avec 
structures d’acier préassemblés de 
marque Unik. On y retrouve égale­
ment des produits tels que recou­
vrements de balcon, portes d’acier, 
fenêtres, luminaires extérieurs, 
moulures décoratives pour portes 
et fenêtres, décorations victo­

riennes de pignons, portes déco­
ratives en pin ou en aluminium, 
persiennes, pieux vissés en acier 
pour fondation, etc.

Accréditation Réno-Maitre 
de l’APCHQ

Possédant son accréditation 
Réno-Maître de l’APCHQ depuis 
trois ans, l’entreprise offre les ser­
vices de fabrication et de répara­
tion de moustiquaires de fenêtres 
et de portes-patio et peut réaliser 
n’importe quel type de projet sur 
mesure

«En 2006, nous allons encore 
élargir notre gamme de produits. 
Alors, si vous projetez, cè prin­
temps, faire l’acquisition d’une ver­
rière, d’un solarium, de rampes ou 
de portes, pensez en premier à J .S. 
Mousti-zz-abo. Vous serez agréa­
blement surpris par la vaste 
gamme de produits de qualité et 
par le service hors pair qu’on y 
retrouve.

86, route 235 
Ange-Gardien 

293-8777 
1 800 797-3314 

www.jsmousti-zz-abo.com

SOLARIUMS 3 ET 4 SAISONS
Garages avec structure d’acier pré-assemblée 
Rampes et colonnes en bois ou en aluminium

Moulures décoratives pour contours de 
portes et fenêtres • Décorations de pignon 
Portes décoratives en bois ou en aluminium

' Recouvrements de balcon en fibre de verre ou en vinyle (PVC) • Portes d’acier, portes jardins et portes patio 
1 Portiques d’entrée • Fenêtres • Persiennes
1 Auvents permanents • Luminaires extérieurs muraux ou sur pied

MlOUSTI-ZZ-ABQ
^4^——........................... ......... ..g;

86, route 235, Ange-Gardien • (450) 293-8777 • 1-800-797-3314
Site web: www.jsmousti-zz-abo.com

http://www.jsmousti-zz-abo.com
http://www.jsmousti-zz-abo.com
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Message du président et promoteur 
du Salon Habitation Granby et région

.•<.V

Au nom de toute l’équipe du Salon Habitation, il me 
fait très plaisir de vous présenter cette sixième édition

Jouant un rôle primordial dans l’économie locale, 
le Salon Habitation Granby et Région regroupe plus de 
70 exposants spécialisés en habitation qui sont sur 
place pour présenter leurs produits et répondre aux 
questions de tous les visiteurs.

Plus de 10 000 personnes franchiront les portes de 
cette exposition unique dans la région et plusieurs 
d’entre elles auront la chance d’acheter des produits 
et services de commerçants de qualité de notre région 
Sous le thème «Achetons région Achetons chez nous», 
la sixième édition sera remplie de surprises et de nou­
veautés.

Venez visiter la Maison Desjardins, une conception 
André Bélanger Re/Max, qui sera entièrement meublée 
et équipée. Tous les exposants vous présenteront leurs 
nouveautés et surtout, n’hésitez pas à leur poser des 
questions. Leur compétence et leur professionnalisme 
vous aideront à réaliser vos projets.

Je tiens également à remercier tous nos comman­
ditaires ainsi que tous nos exposants qui nous per­
mettent d’organiser un événement semblable et je vous 
invite donc, du 9 au 12 mars prochains, au Complexe 
sportif Interplus pour le «show» de l’année en habita­
tion.

Christian Laporte, président et promoteur du 
Salon Habitation Granby et région

14 ARITATIO
GRANBY & RÉ

Plus de 70 exposants au Salon 
Habitation Granby et Région

Éric Gaudreau, directeur des ventes pour le Salon Habitation

Vous songez à aménager un spa 
ou une piscine dans votre cour ? 
À faire installer un système 
d'alarme ou encore à faire l’achat 
d’une tondeuse ou même d'un sys­
tème audio-vidéo ? La réfection de 
votre toiture fait partie de vos 
rénovations printanières ? Vous 
voulez faire l'acquisition d'une 
nouvelle maison ou projetez faire 
l'acquisition d’un climatiseur en 
prévision de la saison chaude qui 
approche ? Du 9 au 12 mars pro­
chains, passez au Salon Habitation 
Granby et Région pour y rencon­
trer les quelque 70 exposants de 
cette sixième édition, qui se 
déroulera au Complexe sportif 
Interplus. Ils sauront vous con­
seiller judicieusement.

Profitez-en pour faire le tour 
des kiosques. Vous y ferez la ren­
contre de commerçants profes­
sionnels, heureux de vous servir 
et découvrirez une foule de nou­
veaux produits et de services tels 
que couvre-planchers. appareils 
de climatisation, traitements d’eau, 
articles de décoration, mobiliers 
de cuisine, portes et fenêtres, foyers, 
abris moustiquaires, piscines, spas, 
aspirateurs, systèmes audio-vidéo.

auvents, systèmes d’alarme, etc. 
Et si vous souhaitez vendre votre 
propriété ou contracter un prêt 
hypothécaire, des agents immo­
biliers et des conseillers financiers 
se feront un plaisir de vous infor­
mer sur les étapes à franchir lors 
de l’achat d’une maison.

En nouveauté cette année
Plusieurs nouveautés sont à 

l'honneur au Salon cette année. 
Venez admirer le bureau Fèng Shui 
à domicile, conçu spécialement 
pour les travailleurs autonomes 
par quatre entrepreneurs de la 
région. Son concept est original et 
grandiose ! De plus, à ne pas man­
quer, la spectaculaire Maison 
Desjardins, construite sur place et 
entièrement aménagée autant à 
l'intérieur qu’à l’extérieur. Les 
Paysages Verduroy ont même créé 
un aménagement paysager spéci­
fiquement pour cette maison ! 
C’est à voir !

En outre, trois exposants occu­
peront une superficie majeure lors 
du Salon. Il s’agit de Trésors de 
l’Estrie. qui présente entre autres 
plusieurs modèles de mobiliers de 
jardin et spas, Meubles Gémo de

concert avec Dumoulin Électro­
nique et Corbeil Électroménagers 
et les Paysages Verduroy. qui sau­
ront vous surprendre avec un con­
cept visuel spectaculaire d'avant- 
garde.

Comme le déclare M. Éric 
Gaudreau, directeur des ventes 
pour le Salon Habitation et copro­
priétaire du Complexe sportif 
Interplus. «C’est notre sixième édi­
tion et comme le secteur de la 
construction est en excellente san­
té, nous prévoyons une augmen­
tation de visiteurs. Le Salon est 
d’ailleurs d’autant plus intéressant 
que les exposants nous présen­
tent plusieurs nouveautés sûres 
d'emballer les visiteurs.»

Le Salon Habitation Granby et 
région ouvre ses portes le jeudi 9 
mars de 18 h à 21 h. le vendredi 
10 mars, de 11 h à 21 h; le same­
di 11 mars, de 10 h à 21 h et le 
dimanche 12 mars de 10 h à 17 h 
L’entrée est de 7 $ pour les adultes 
et gratuite pour les jeunes de 14 
ans et moins. Le restaurant Le Plus 
et les supermarchés Métro Breton 
de Granby et Bromont offrent aus­
si des billets en prévente au coût 
de 2 $ pour un temps limité, car

seulement 2 000 billets sont dispo­
nibles pour cette promotion. Les 
visiteurs peuvent garer leur véhi­
cule directement au Zoo de Granby, 
où une navette les transportera 
gratuitement au Complexe sportif 
Interplus durant toute la durée du

Salon.
C’est donc un rendez-vous du 

9 au 12 mars prochains au Com­
plexe sportif Interplus pour le 
Salon Habitation Granby et région 
On vous y attend en grand nom­
bre.
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Aspirateur J.P. et fils emménage sur la rue Principale !
Le commerce bien connu Aspi­

rateur J P. et fils a emménagé, l'au­
tomne dernier, dans ses nouveaux 
locaux situés au 759 Principale, 
aux Halles de Granby. Auparavant 
situé au 388 de la rue Notre-Dame, 
Aspirateur J P bénéficie ainsi d'une 
visibilité supérieure et d’une super­
ficie de vente plus grande.

Spécialisé dans la vente d'aspi­
rateurs centraux Cyclo-Vac et Beam 
et d'aspirateurs-chariots Sebo et 
Samsung, le commerce a ajouté 
récemment les aspirateurs por­
tatifs Miele à sa gamme de pro­
duits.

Place à la relève !
Propriété de Mme Christiane 

Fournier et de M. Jean-Pierre 
Ducharme. qui totalisent à eux 
deux plus de 35 ans d’expérience 
dans le domaine de l'aspirateur. 
Aspirateur J P. a accueilli un des 
membres de la deuxième généra­
tion familiale au sein de l’entre­
prise. Il s’agit du fils du couple 
Pierre-Luc Ducharme, qui y tra­
vaille maintenant à temps plein. 
Véritable professionnel, Pierre-Luc 
saura vous conseiller judicieuse­
ment lors de l’achat de votre aspi­
rateur.

Fondé en 1992, Aspirateur J.P.

et fils s'est bâti une solide répu­
tation à travers la région On y pro­
pose le service de réparation de 
toutes marques d’aspirateurs cen­
traux et à chariots et on y fait l’ins­
tallation d'aspirateurs centraux en 
plus de la vente de pièces, de sacs 
et de filtres.

Présent à Cowansville
Afin d’offrir un meilleur service

et des prix encore plus compéti­
tifs, Mme Fournier et M Ducharme 
ont fait l’acquisition, en 2004, du 
commerce Aspirateur Lise et Dan, 
situé au 901, rue du Sud à Cowans­
ville.

Cyclo-Vac: L’excellence 
d’un produit québécois
Mme Fournier, M. Ducharme et 

leur fils Pierre-Luc seront au Salon

de l’habitation pour y présenter 
les aspirateurs centraux Cyclo-Vac. 
De fabrication québécoise, ces 
aspirateurs sont les plus perfor­
mants et les plus silencieux (seule­
ment 56 décibels) sur le marché. 
Leur excellente qualité leur a 
d’ailleurs valu d’être classés bon 
premier par le magazine Protégez- 
vous.

Faites l’expérience de la qua­
lité Cyclo-Vac au Salon de l’habi­
tation C’est une invitation !

759 Principale 
(Halles de Granby) 

375-8304

www.cyclovac.com
Fabriqué au Québec

i, CYCL \1VAC

de

RECOMMANDÉ

75-8304W
Vente, neufs et usagés • Réparation

759 Principale, Granby

Vi

1 zi

http://www.cyclovac.com


PF ÀAVbC Professionnel
u\kWfÆ w 1 liRtm Courtier immobilier agréé

Inc.* # I dans la région et au Québec !

ir Deux sites Internet: www.remax-Quebec.corn - Le site le plus achalandé 
au Québec et www.mls.ca

Accès à «Google Earth» où vous pouvez repérer votre future 
propriété avec l’EXPLORATEUR RE/MAX

w Kiosque aux Galeries de Granby

ir Kiosque au Salon Habitation Granby et région depuis le début 

w La seule revue immobilière mensuelle dans notre région

5 bureaux
pour mieux vous servir:

Granby: 1050 Principale • 378-4120 

Cowansville: 421-2 Rivière • 266-6125 

Bromont: 109, boul. Bromont • 534-3136 

Lac-Brome: 30 A Lakeside • 242-1113
w Commanditaire majeur d'Opération Enfant Soleil

Visitez notre site Remax: www.remax-quebec.com
* Selon les statistiques 

de la Chambre immobilière 
de la Haute-Yamaska

Sutton: 54 C Principale Nord • 538-1555

Voici l équipé RF/MKlC Professionnel inc.
Courtier immobilier agrééGranby 3784120 0m*

3784120
Claire

Beaulac
Ginette Nancyr

Beauregard Beauregard
André

Bélanger
Renaud
BéUveau

Lucie
Bellefleur

Pierre
Bellefleur

m

Patrice|Michel|
Désilets

Kathleen
Chagnon

Nicole 
Brouillette

ÎV.III

BruneUe
Gilles

Brodeur
Sarto

Brisebois
Sonia 

Bouthiette
Marlène
Bénard

Desormeaux Duiude

Christian
Lalumière

Réal
Labrie

Christine
Jacob

Martine
Hogue

Guy-Paul
Guertin

Caroline
Grondin

Pauline
Giguère

YvesGérard
Dumoulin Forand

Yves 
Paquette

Michel
Noël

Francine
Naud

Sylvain
Messier

Lyne
McCraw

Michel
Marquis

François
Maheu

Gilbert
Laplante Nolin

Ronald Eric Donald
Péloquin Pontbriand Roberge

Danielle
Savard

Denise
Séguin

Curtis
Skinner

Élyse 
Toussaint

Cowansville 266-6125 Lac Brome 242-1113

André
Roussy

Yolande
Gravel

Frédéric
Gratton

Michel
Ferri

ly Jacqueline Johanne
eon Trudeau Vachon

mm

Bromont Sutton 
534-3136 538-1555

Francine
Drapeau

Shelley
Mizener

Sandra
Williams

Louise
Tardif

Sébastien
Kaempf

@f*É

Selon les statistiques de la Chambre immobilière de la Haute-Yamaska. 2006.
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http://www.remax-Quebec.corn
http://www.mls.ca
http://www.remax-quebec.com
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Annick Létourneau, conseillère en financement hypothécaire Multi-Prêts:

Une professionnelle qui protège vos intérêts
De nombreux propriétaires 

pourraient économiser des mil­
liers de dollars en frais d'intérêts 
en ayant recours à un conseiller 
en financement hypothécaire pour 
financer leur propriété. Comme le

f
»!

précise Mme Annick Létourneau: 
«Les gens sont de plus en plus 
nombreux à tirer profit de ce ser­
vice qui leur permet de «maga­
siner» l’hypothèque la plus avan­
tageuse auprès de plusieurs insti­
tutions prêteuses sans effort sup­

plémentaire et sans qu'il leur en 
coûte un sou. En 2004. 32% 

des acheteurs canadiens de 
première maison ont con­
sulté un courtier alors que 

ce pourcentage dépassait 
les 80% aux États-Unis.»

Qu’est-ce qu’un 
conseiller en 
financement 
hypothécaire ?

Le conseiller en 
financement hypothé­

caire de Multi- 
Prèts est un pro­

fessionnel qui 
agit comme 
intermédiaire 
entre le con­
sommateur et 
une quinzaine 
d’institutions 
financières. Il

est spécialisé dans le financement 
hypothécaire et son objectif est de 
trouver l’hypothèque qui convient 
le mieux à son client, au meilleur 
taux possible. Le conseiller en fi­
nancement hypothécaire de Multi- 
Prêts accompagne son client 
durant toutes les étapes de finance­
ment liées à un achat, une cons­
truction neuve ou une rénovation 
de propriété et le guide lors d’un 
renouvellement ou d’un transfert 
d’hypothèque. 11 donne des con­
seils de crédit et de qualification 
hypothécaire.

«L’acheteur qui utilise les ser­
vices d'un conseiller profite sou­
vent d’un taux de 0.5% à 1.5% 
plus avantageux que le taux affiché 
au grand public par les institutions 
financières. Prenons l'exemple 
d'un prêt de 100 000 $ amorti sur 
25 ans à 4,5 % au lieu de 6.0 %, 
cela représentera une économie 
de 6 995 $ après seulement cinq 
ans. Lorsqu’on sait que ce service 
est gratuit, il n’y a que des avan­
tages à recourir aux services d’un 
conseiller», explique Mme Létour­
neau.

Comment puis-je avoir un 
meilleur taux et que ça ne 
me coûte rien ?

Chaque conseiller en finance­
ment hypothécaire représente un 
volume de prêts important pour 
les institutions prêteuses. Lorsque 
celui-ci se présente à l’institution 
financière, il peut négocier d’ex­
cellentes conditions pour ses 
clients. De plus, le conseiller four­
nit à l’institution un dossier com­
plet, ce qui réduit substantielle­
ment le travail de l’institution. 
Lorsqu’un acheteur négocie lui- 
même avec plusieurs institutions, 
chacune d’elles doit élaborer un 
dossier. Comme le consommateur 
ne choisit qu'une seule institution, 
les autres ont fait tout le travail 
pour rien. Et que le prêt soit 
accordé ou non, l’institution finan­
cière doit assumer des coûts fixes. 
Elle voit donc un avantage certain 
à payer une commission au cour­
tier hypothécaire pour obtenir le 
dossier d’un client pour qui le ser­
vice du courtier est alors gratuit.

Pourquoi demander une 
préautorisation de l’achat 
d’une maison ?

Avant même de commencer à 
magasiner une maison, les futurs 
acheteurs ont avantage à consul­
ter un conseiller en financement 
hypothécaire Multi-prêts tel que 
Mme Létourneau. Ce dernier, après 
avoir déterminé le montant maxi­
mum qu’ils peuvent emprunter, 
négocie pour eux un taux hypo­
thécaire avantageux. Avec cette 
préautorisation en poche, les futurs 
acheteurs ont un pouvoir de négo­
ciation plus grand avec le vendeur 
ou l’agent immobilier. De plus, les 
acheteurs obtiennent une garantie 
du taux obtenu pour un laps de 
temps pouvant aller jusqu’à 180 
jours, ce qui les protège des hausses 
de taux hypothécaires.

Pour obtenir plus d’informa­
tion sur le sujet, venez rencon­
trer Mme Létourneau au Salon 
Habitation Granby et région. Elle 
se fera un plaisir de vous prodiguer 
ses judicieux conseils.

380 Principale, Granby 
378-2020

Multi-Prets
COURTIER HYPOTHÉCAIRE

A* r iTVIttl MULTI-PRÊTS HYPOTHÈQUESMembre de ICXPH CIMB courtier immobilier agréé

1 1 Place du Commerce, bur. 600. île-des-Soeurs (Québec) H3E VI 5

Plus de choix, de meilleures conditions,
voyez à votre intérêt.

Laissez le leader du courtage hypothécaire depuis 25 ans, négocier pour vous

378-2020
3t541?V

Annick Létourneau, cha
Conseillère en financement hypothécaire

Agent immobilier Affilié

380 Principale, Granby
www. annickletourneau. corn
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Le plan d’aménagement paysage

La force des Paysag

9 au 12 mars 2006
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En tant que firme d'architec­
ture de paysage, la première spé­
cialité de Paysages VerduRoy 
demeure la conception de plans, 
qu’il s'agisse de plans d’ensemble 
ou de plans techniques. Le plan 
est un outil incontournable dans 
la réalisation d’un projet d'amé­
nagement paysager. 11 permet la 
réalisation d’un projet en plusieurs 
phases tout en assurant un résul­
tat final exceptionnel et harmo­
nieux. De plus, le plan permet 
d’économiser temps et argent, évi­
tant ainsi le dédoublement de cer­
tains travaux ou la démolition de 
phases précédentes lors de la réa­
lisation de travaux futurs.

Le plan est d’abord et avant tout 
garant de succès. 11 est issu d’une 
longue réflexion découlant des 
goûts et besoins du client et d'une 
analyse minutieuse du site et de 
son environnement. En dessinant 
son plan, l'architecte paysagiste a 
le souci de créer un environne­
ment unique, pratique et esthé­
tique qui sait s’intégrer parfaite­
ment au paysage local. Les coûts 
liés à la réalisation d’un plan 
d’aménagement sont un inves­

tissement des plus rentables. Ainsi, 
le client est assuré d’un aména­
gement hors de l’ordinaire répon­
dant parfaitement à ses goûts et 
besoins. Avec le plan, le client est 
en mesure déjuger du résultat final 
avant même qu’une seule pelletée 
de terre ne soit portée. Comme un 
aménagement paysager est un 
investissement important, il est 
insensé de se lancer dans de tels 
travaux les yeux fermés, sans vi­
sualiser le résultat final

De plus, il est important de 
mentionner que le plan permet 
une évaluation précise et exacte 
des coûts liés à un projet d’amé­
nagement paysager. Finies, donc, 
les surprises et les factures sup­
plémentaires en cours de réalisa­
tion.

Les étapes menant à la réalisa­
tion d'un plan d’aménagement 
sont simples. 11 s’agit première­
ment de fixer un rendez-vous pour 
une consultation. Les goûts et 
besoins du client seront alors 
cernés. Lors de cette rencontre, un 
prix fixe pour la réalisation du plan 
sera transmis au client. Ce prix 
variera selon la complexité et

Ht
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En produisant un plan d’aménagement, l’architecte paysagiste crée pour vous un aménagement
digne de vos plus beaux rêves !

l’étendue du projet. Par la suite, 
l’architecte paysagiste réalisera 
une première ébauche du plan. Ce 
plan «brouillon» sera présenté au 
client afin de servir de base de dis­
cussion. Le dessinateur sera en­
suite en mesure de finaliser le plan

selon les remarques et commen­
taires apportés. Une dernière ren­
contre permettra de livrer les 
dessins finaux, en couleurs, et leur 
annexe qu’est la liste de planta­
tion. Cette dernière comprend le 
détail de chacun des végétaux.

avec photo couleur, se trouvant 
dans l’aménagement. Voilà le 
cheminement à suivre afin de s’as­
surer d'un aménagement digne de 
nos plus beaux rêves !!!

Pour en savoir plus, consultez 
le www.verduroy.com

/â Pù5
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Les Paysages Verdurog inc. La force de l'architecture de paysage à votre service !

Maintenant, 2 architectes paysagistes pour vous servir :

Samuel Roy BAR
Audrée Kemp-Bélenger B A R.

Pour en savoir plus, visitez le

www.verduroy.com 
(450) 777-0926

lex priyxacfes

VerduRoy

http://www.verduroy.com
http://www.verduroy.com
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Depuis 60 ans, le 
Groupe Gaston Côté 
a la solution à votre
projet !

Le Groupe Gaston Côté se spé­
cialise dans la vente de matériaux 
de construction et de quincaillerie 
depuis 60 ans déjà !

Un fondateur à 
l’avant-garde !

Le fondateur. M Gaston Côté, 
qui a ouvert les portes de son 
entreprise en 1947, a toujours été 
innovateur dans ce type de com­
merce. Même dans les années 60. 
il avait déjà pensé à fabriquer des 
murs usinés.

Une imposante gamme de
produits de construction
En 1998. MM. Gesner Blenkhorn 

et Stéphane Côté ont fait l’acqui­
sition du Groupe Gaston Côté et, 
depuis ce temps, ils continuent 
dans la même veine que leur pré­
décesseur tout en ayant connu une 
croissance considérable. Le Groupe

X

est, en effet, présent à Lac-Mégan­
tic. Windsor. Rock Forest, Sherbrooke, 
Cowansville et Ange-Gardien

Le Groupe Gaston Côté est plus 
qu'un détaillant de matériaux de 
construction, il est aussi un fabri­
cant de fermes de toit, de pou­
trelles sur mesure, de composantes 
de bâtiments et de murs usinés. 
11 est reconnu pour l’excellente 
qualité de fabrication de ses pro­
duits qu’il peut vendre partout au 
Québec.

Qualité et rapidité
En outre, la rapidité du délai de 

livraison et la qualité de la pro­
duction avec laquelle l’équipe 
répond à la demande de la clien­
tèle font en sorte d’augmenter l’ef­
ficacité d'installation au chantier. 
Comme l’expliquent MM Stéphane 
Côté et Gesner Blenkhorn, copro­
priétaires: «Les gens apprécient

6ASr0

§
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Dans l’ordre habituel, M. Gesner Blenkhorn; le fondateur, M. Gaston Côté et M. Stéphane Côté

beaucoup nos murs usinés en 
grande partie à cause des infor­
mations que nous leur fournis­
sons: un plan de montage et des 
indications sur l’ordre chronolo­
gique sont distribués avec le mur 
usiné, ce qui facilite le travail en 
chantier. De plus, nos murs usinés 
sont complets et ne nécessitent 
aucun ajout. Lors de l'achat, l’iso­

lation, le pare-air, la fourrure 
intérieure et extérieure sont inté­
grés. Il ne reste plus qu’à fixer les 
panneaux de gypse et de revête­
ment extérieur.»

Une équipe professionnelle 
et une flotte de camions 

imposante
Pour un projet de construction,

une équipe de 10 techniciens est 
en place avec une flotte de plus 
de 26 camions à votre disposition.

Pour en connaître davantage 
sur les solutions que vous propose 
le Groupe Gaston Côté, venez ren­
contrer ses représentants au Salon 
Habitation Granby et région.

Depuis 60 ans. Groupe Gaston 
Côté a la solution à votre projet.

Groupie

CENTRES DE RÉNOVATIONS ET DE MATÉRIAUX

7 succursales • Poutrelles sur mesure
4 divisions manufacturières . Murs usinés
Fermes de toits Composantes : planchers, balcons, toits, etc.

■' m
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Sherbrooke
564-8841

Rock Forest 
564-2257

Rock Forest 
864-6801

Cowansville 
(450) 266-0303

Ange-Gardien, Dubuc 
(450) 293-5391
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Agent immobilier chez Re/Max Professionnel Inc.:
André Bélanger: sa profession, 
sa passion !

Reconnu pour son service per­
sonnalisé. sa disponibilité, son 
sens de l’écoute et sa grande 
expertise dans le domaine de l'im­
mobilier, André Bélanger exerce 
la profession d'agent immobilier 
chez Re/Max Professionnel depuis 
15 ans. Son désir d’être à l’avant- 
garde dans le domaine et de mieux 
servir sa clientèle, toujours plus 
efficacement et rapidement, le 
pousse d’ailleurs à suivre des cours 
de perfectionnement. De son pro­
pre aveu, un des éléments qu’il 
apprécie le plus dans son travail, 
c’est le contact humain. «J’aime 
travailler avec les gens, les appuyer 
dans leurs démarches», men­
tionne-t-il. À ce propos, soulignons 
que sa clientèle est à 85% com­
posée de personnes qui ont été 
référées par des clients satisfaits.

Il y a maintenant plus d’une 
décennie, André Bélanger donnait 
à sa carrière d’agent immobilier 
une perspective plus large en s’as­
sociant, entre autres, avec son 
frère, le constructeur de maisons 
neuves et propriétaire de Construc­

tion Horizon. Ensemble, ils ont 
développé plusieurs rues à Granby, 
Cowansville et Saint-Césaire, ame­
nant ces quartiers à devenir très 
recherchés. «Actuellement, le pro­
jet du Vieux Village à Bromont en 
collaboration avec Construction 
Éric Laflamme débute de belle 
façon et le projet domiciliaire de 
la rue Gince en partenariat avec 
Construction Horizon va bon train. 
Ces associations avec deux con- 
tracteurs de la région ont pour but 
d’offrir un service élargi et amé­
lioré aux clients», précise M. 
Bélanger.

Grâce à ce concept innovateur 
alliant les connaissances d’un 
agent immobilier au savoir-faire 
d’un entrepreneur en construc­
tion, les acheteurs de maisons 
neuves unifamiliales de style 
jumelé ou de cottage victorien 
profitent de la qualité de cons­
truction d’entrepreneurs recon­
nus et bénéficient des conseils 
avisés d’un agent expérimenté. 
Ainsi, M. Bélanger conseille les 
acheteurs de A à Z et ce, aussi bien

sur les nombreuses possibilités 
d’aménagement que sur le plan 
financier, avec l'aide des conseillers 
financiers Desjardins. Il compte 
d’ailleurs parmi les seuls agents 
immobiliers en région à travailler 
de concert avec des contracteurs.

En outre, tout au long de sa 
fructueuse carrière, 1VI Bélanger a 
reçu de nombreux trophées Maxim 
qui lui ont été décernés par Re/Max 
Québec pour ses performances 
exceptionnelles en ventes. De plus, 
il fait partie, depuis 2004, du 
célèbre «Hall of famé» de Re/Max.

Cet agent immobilier généreux 
et disponible s’implique également 
à titre de bénévole dans le cadre 
du Razeton de Leucan et est mem­
bre de Génération Avenir II est 
également en charge, depuis 15 
ans du centre d’appels de Re/Max 
Granby pour Opération Enfants 
Soleil.

Vous avez le goût de vendre, 
d’acheter ou de vous faire cons­
truire une propriété ? André se fera 
un plaisir de vous rencontrer pour 
l’estimation et la mise en marché

de votre résidence. Grâce à ses et faites-lui part de vos projets et 
compétences, vous êtes assuré que de vos rêves. Il vous aidera a les 
tout sera mis en œuvre pour vous réaliser de façon professionnelle 
satisfaire pleinement. Passez ren- et personnalisée, 
contrer André au Salon Habitation

RE BELANGER
s'associe à deux contracteurs pour mieux vous servir !

Faites confiance à une équipe SOLIDE !
André Bélanger 378-4120 • 770-1041
Agent immobilier affilié Courtier immobilier agréé

NOUVEAU DANS LA REGION !

DOlËR mwm

Construction 
Laflamme

R B Q 8SS2h49*1 45

Jumelés de luxe, 
avec garage, dans 
le Parcours du Vieux 
Village à Bromont.
• Vue splendide sur le golf et les 

montagnes de Bromont et Shefford
• Secteur paisible et enchanteur
• Garantie APCHQ 5 ans

COMSTRUCTIOM HORIZON

Jumelés de style 
unique, secteur 
de la rue Gince 
à Granby.

eitTWTT
VALONS
NEUVfj.
/4PCHL

I corral d'or
Garant»*' XPTMQ ü ans 
K M y. 29t»K-6K7fM7

• Constructions de qualité
• Secteur jeune
• Près des services

Venez voir notre réalisation : la maison Desjardins,
Salon Habitation, pour votre futur projet.
I conception cl réalisalion I An Ire l

ÜRMW 3D

'ne conception e
Commanditaires majeures

• Construction Éric Laflamme
• Construction Horizon
• Meubles Gémo, Dumoulin et Corbeil 

Électroménagers
• Groupe Gaston Côté
• Les Caisses populaires Desjardins
• APCHQ Garantie maison neuve
• Graphika 3D 

)élcinqer et rie ses commanditaires.
Merci à mes commanditaires :

• Céramique Daniel Farand
• Décor Parent

• Plomberie Sabourin
• Cuisines Beauregard (représentant 

Mario Laplante)
• Boutique du foyer Granby
• Portes et fenêtres Solaris
• Aluminium Williams
• Serge Corriveau, joints/peinture
• Installation SCL
• Bois franc 2000

• Després Laporte
• Marie-Andrée Leblond, artiste-peintre
• Vitraux et murs de Provence par Marc 

Hébert
• J.P. Alarme
• Réfrigération et climatisation Luc Therrien
• Fruits et passion. Galeries de Granby
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Granby et région £

Fenêtres Nouvelle Vision Inc. célèbre son 5e anniversaire !
Fondé en 2001, Fenêtres Nou­

velle Vision Inc. emménageait, il 
y a un peu plus d'un an, dans ses 
nouveaux locaux du 32 Carrier à 
Granby. Comme le mentionne M 
Serge Blanchette, propriétaire: 
«Nous sommes situés dans un 
endroit stratégique pour notre 
clientèle. Les commentaires sont 
d'ailleurs excellents. Les gens 
apprécient beaucoup notre vaste 
salle de montre et nos locaux spa­
cieux .»

Priorité à la clientèle
Renommée pour l'excellence 

de son service à la clientèle et la 
compétence de son équipe de con­
seillers, Fenêtres Nouvelle Vision 
Inc. est une jeune entreprise qui 
a le vent dans les voiles. «Toute 
l’équipe a la même priorité, soit 
la satisfaction de la clientèle. Pour 
nous, le client est la personne la 
plus importante. Notre meilleure 
publicité nous vient d’ailleurs de 
nos clients qui n’hésitent pas à 
nous recommander. C’est grâce à 
cet engagement formel de rendre 
nos clients heureux et complète­
ment satisfaits que notre com­
merce connaît une croissance rapi­
de», ajoute-t-il.

Fort d’une expérience de plus

de 25 ans dans le domaine, M. 
Blanchette a su s’entourer d’une 
équipe qui a à cœur le succès de 
l’entreprise. Le conseiller en fenê­
trage Réal Benoit fait partie de cette 
équipe hors pair Ce dernier pos­
sède une grande experience dans 
la vente. La relève est aussi assurée 
avec la venue d'Alexandre Arès, 
beau-fils de M Blanchette, au sein 
de la compagnie. De plus, du haut 
de ses huit ans, le fils de M Blan­
chette, William, prend aussi les 
affaires de son père à cœur et 
manifeste de l'intérêt pour l’en­

sur la qualité de nos produits. Mais 
elle est surtout le fruit du travail 
des employés et des associés. 
L’atmosphère amicale et la grande

tons que Fenêtres Nouvelle Vision 
Inc. est membre de l’APCHQ et que 
le commerce détient, pour votre 
entière protection, une assurance

treprise. Vous êtes donc assuré 
d'un bon service pour des années 
à venir. «Notre réussite est basée

disponibilité des conseillers témoi­
gnent d’ailleurs de leur implica­
tion», poursuit M Blanchette. Ajou­

en responsabilité civile et un nu­
méro de la Régie du bâtiment du 
Québec.

Distributeur exclusif 
Abritek: Accrédité Energy 

Star et classifié CSA A440.00
Fenêtres Nouvelle Vision Inc. 

est distributeur exclusif pour la 
région des produits Abritek Cette 
compagnie québécoise est accré­
ditée Energy Star Haute Efficacité. 
Cette accréditation permet à la 
clientèle de réaliser des économies 
en réduisant les coûts d’énergie.

Abritek est également classifié CSA 
A440.00, étiquette à l’appui sur 
tous ses produits.

Abritek est une entreprise fami­
liale beauceronne qui offre une 
gamme complète de produits de 
qualité offerts à des prix com­
pétitifs, allant de la fenêtre de sous- 
sol à la porte de garage. De plus, 
le service est rapide puisque le 
client est assuré de recevoir sa 
commande dans un délai de livrai­
son de 10 jours ouvrables, même 
en période forte de l’année.

Vous songez à vous construire 
ou encore à rénover ? Vous êtes 
un contracteur ou un autocons­
tructeur ? Venez rencontrer les 
conseillers en fenêtrage de Fenê­
tres Nouvelle Vision Inc. au Salon 
Habitat. Ils sauront vous guider 
avec minutie et compétence dans 
la réalisation de vos projets. «Pour 
des conseils encore plus person­
nalisés, apportez-nous vos plans 
pendant toute la durée du Salon», 
termine M. Blanchette.

Fenêtres Nouvelle Vision: une 
entreprise de chez nous au service 
des gens d’ici !

32 Carrier 
Granby 

375-5111

inc.Tenêtres Nouvelle Vision
Le choix par ^xccdc*tcc !APPORTEZ VOS PLANS

PRIX SPÉCIAUX POUR CONTRACTEURS
ET AUTOCONSTRUCTEURS

Les portes Laforge sont élégantes.

L

Pr
8 pi x 7 pi, ressort 
de torsion

Igara/vt/c à \ VIS 
—LIMITEE'—'

SPECIAUX 
Salon de 

Vhabitation 
2006

1 3/4 po acier, polyuréthane
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maître
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Poign

32 Carrier, Granby 
Bureau: 375-5111 

Téléc. : 375-8881

Y

’Q95$
Garantie
• Garantie à vie sur le mécanisme
• 10 ans sur le fini (garantie à vie sur L03)

ESTIMATION SANS FRAIS 
et SERVICE D’INSTALLATION
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La Maison Desjardins: une nouveauté 
à ne pas manquer au Salon Habitation!

En grande première, cette année, 
le Salon Habitation Granby et 
région est fier de présenter la 
Maison Desjardins. Cette maison 
spécialement construite pour le 
Salon se veut originale et innova­
trice autant dans sa construction 
que sa décoration. Née d’un con­
cept imaginé par l'agent immo­
bilier André Bélanger chez Re/Max 
Professionnel, la Maison Desjardins 
est le fruit d’une étroite collabo­
ration entre M. Bélanger, les Caisses 
du Secteur Haute-Yamaska et MM. 
Christian Laporte et Éric (ïaudreau. 
du Complexe sportif Interplus.

À l’image des nouvelles 
tendances

Très épurée, de style zen, la 
Maison Desjardins est à l’image 
des nouvelles tendances. L’exté­
rieur de la propriété est recou­
vert d’un matériau tout nouveau, 
le fibrociment et les fenêtres au 
contour en vinyle intégré sont un 
produit Solaris. Soulignons d'ailleurs 
que la majorité des matériaux de 
construction sont fournis par le 
Groupe Gaston Côté et que le su­

perbe aménagement paysager, 
qu’on peut admirer lors de la vi­
site, est une conception de Samuel 
Roy de Paysages VerduRoy.

Chic et stylisée, la décoration 
intérieure, créée par Décor Parent, 
s’inspire de l’art déco. Privilégiant 
les aires ouvertes, elle s’harmonise

dans des teintes de beige, 
bourgogne et brun chocolat. 
Les meubles, fournis par Meu­
bles Gémo, sont en tous points

Christian Laporte et Éric Gaudreau vous invitent à visiter la Maison Desjardins

La Maison Desjardins: un 
concept imaginé par l’agent 
immobilier André Bélanger

en accord avec cette tendance.

Allez-y, entrez et visitez...
La visite de la Maison Desjardins 

vous fera découvrir tout un monde 
d’innovations et d’originalité. Dans 
toutes les pièces, ou presque, de 
magnifiques planchers de bois 
exotique, gracieuseté de Plancher 

suite en page 12

Le spécialiste de la décoration en région!

DECOR Toiles
solaires

mm PARENT
255, rue York, Granby

372-6155

par aixsx

PAINT

^ <)
Laurentide

Venez nous rencontrer 
à notre kiosque lors du Salon

Nous serons présents au SALON HABITATION
du 9 au 12 mars au Complexe Sportif Interplus, 575 Dufferin, Qranby

SupTXm,on venez nous

Tracteurs à pelouse rencontrer

à on.d* >*
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ET VOIR NOS 
PRODUITS EN 

DÉMONSTRATION. 
DE PLUS,

COUREZ 
LA CHANCE 
de ÇAQNER 

UN
COUPE-HERBE*

EN REMPLISSANT 
UN BILLET DE 

TIRAGE SUR PLACE.

(2ub Cuctd&E )ft LES EQUIPEMENTS MOTORISES

Tanaka
* Détails sur place. ** Photo à titre indicatif seulement.

Maison établie au service des agriculteurs depuis I946
LES ÉQUIPEMENTS ADRIEN PHANEUF INC.

962, rue Denison Est, Granby 292, rue Principale, Upton 
Tel.: 372-7217 • Téléc.: 372-7944 Tél.: (450) 549-58I I • Téléc.: (450) 549-5377

m t
v

PA
G

E 
I IA - M

ER
C

R
ED

I 8 M
AR

S 2006 
LA

 VO
IX DE L’EST - C

A
H

IER PU
B

LIR
EPO

R
TA

G
E



PA
G

E I
2A

 - M
ER

CR
ED

I 8
 M

A
RS

 20
06

 LA V
O

IX
 D

E L
’E

ST
 - C

A
H

IE
R P

U
BL

IR
EP

O
RT

A
G

E
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La Maison Desjardins: une nouveauté à ne pas manquer au Salon Habitation!
Suite de la page II

üf& -

Bois
Franc: *
2000, 

sauront 
vous séduire.
Et lorsque vous 
passerez au salon, 
vous serez charmé par le 
mur de faux-fini, et le foyer 
au propane en acier inoxydable 
très moderne, provenant de la 
Boutique du Foyer. De ravissantes 
toiles de l'artiste peintre Marie- 
Andrée Leblond habillent les murs.

Et que dire de la salle de bain, 
sinon qu elle est parfaite pour la 
détente complète. Conçue con­
jointement par Plomberie Sabou- 
rin et Céramique Daniel Forand, 
elle est ornée d'une mosaïque de 
céramique et d’un superbe vitrail 
de l'artiste Marc Hébert. De plus, 
sa grande douche vitrée, sa bai­
gnoire aux formes épurées et son

lavabo 
de verre 
trempé adop­
tent des formes 
contemporaines, qui 
se marient à merveille 
avec le reste du décor.

La cuisine, elle aussi, affiche 
des airs de modernité avec ses 
comptoirs et armoires avec bor­
dures en acier inoxydable fa­
briqués par Cuisines BeauRegard

dans 
une 

toute 
nouvelle 

couleur de 
mélamine. 

L’indispensable 
ilôt central trône au 

milieu de la pièce en 
seigneur et maître. De 

quoi cuisiner de succulents 
petits plats!
Du 9 au 12 mars, ne man­

quez surtout pas de visiter la 
Maison Desjardins au Salon 
Habitation. Comptant parmi les 
attractions majeures, vous y décou­
vrirez une maison à l’avant-garde, 
qui saura vous inspirer les plus

Innovatrice 
et fabriquée 

dans des 
matériaux 

d'avant-garde, la 
maison Desjardins 
saura vous inspirer 

de nouveaux décors

beaux projets de construc­
tion et de rénovation!

Réalisation:
La Voix de l’Est

Rédaction publicitaire: 
Louise Boissonneault

Conception de la une: 
Lorraine Roy

Montage:
Maryse Bérubé

Infographie:
l’équipe des infographistes 

Photo:
l’équipe des photographes

Publicité: 'm 
l’équipe des conseillers 

publicitaires
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C'est tout Desjardins qui appuie les entreprises.

Ceci n'est 
pas qu'un 
entrepreneur 
heureux

C'est un homme d'affaires comblé
Grâce à l'expertise du Centre financier aux entreprises 
Desjardins de la région de Granby ainsi qu'à son équipe 
de 57 professionnels spécialistes et experts-conseils, 
notre entreprise a été appuyée et orientée lors de nos 
décisions stratégiques.

fj
g ^

## -j

àWÊ ■

L 'équipe
d'experts-conseils au 
Marché immobilier

Desjardins
Conjuguer avoir» et être»

Nos experts vous offr r mesure au ;

w-'.
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Desjardins & Cie: C’est tout Desjardins qui appuie les entreprises
Votre Centre financier aux entreprises de la région de Granby évolue 

sans cesse, tout comme le monde des affaires et ce. très rapidement. 
Votre entreprise aussi, ainsi que ses besoins financiers, entre autres. 
Cette réalité bien en tète, le Centre financier aux entreprises de la région 
de Granby, maintenant formé d’une équipe de 58 spécialistes solide­
ment implantée dans la région, a regroupé ses services financiers 
sous un même toit Ces hommes et ces femmes s’unissent afin de parta­
ger leur expertise pour mieux appuyer vos décisions stratégiques ain­

si que vous épauler dans votre développement 
d’affaires.

Ui l^C

Conjuguer avoirs et êtres

À titre de directeur, je m’engage à satis­
faire vos attentes et à vous outiller des 
meilleurs produits et services. Que ce soit au 
niveau des produits financiers, des produits 
de placements, des avantages sociaux, de la 

trésorerie et solutions en ligne, des 
services internationaux 

ainsi que de la sécurité 
financière, nos experts 
pourront vous élaborer 

des solutions d'affaires 
sur mesure.

Serge Laflamme, 
directeur 
Sylvie Plante, 
adjointe adminis­
trative

(450) 770-7033 
www.desjardins.com

Marchés commercial, industriel, de détail et de service 
55, rue Laval Sud • 30, rue Saint-Antoine Sud

Notre équipe des nouveaux nominés. La famille s’agrandit, se transforme !

Qualité des risques 
Alain Métivier, directeur principal 
Brigitte Legris, coordonnatrice soutien aux opérations 
Christiane Boileau, agente soutien aux opérations 
Mélanie Loranger, agente services financiers 
Jonathan Roy. agent services financiers 
Natacha Faisant, agente soutien technique

fîl

Marchés commercial, industriel et agricole 
Normand Gagnon, directeur principal 

Jocelyn Brien, directeur de comptes 
Richard Côté, directeur de comptes 
Alain Blouin, directeur de comptes

M a Marches commercial, industriel et institutionnel
Sébastien Gingras, conseiller 
Francine Parent, directrice de comptes 
Stéphanie Viau, directrice de comptes 
Stéphanie Asselin, conseillère 
Marcelle Bussières, conseillère 
Patrick St-Laurent. directeur principal 
France Archambault, conseillère

Marché immobilier
Ginett B. Compagnat, directrice de comptes 

Jean-Marc Provencher, directeur principal 
Benoit Lévesque, directeur de comptes

Marché immobilier 
84, rue Court

Marché agricole
30, rue Saint-Antoine Sud

FONDATIONS ROY-LAROUCHE
COFFRAGE DE BETON

Résidentiel
Commercial - Industriel

Licence R B Q : 8314 5722-47

Apportez 
votre 
plan !
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Solution pour 
tous types de
d’eau
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• Système central de filtration d'eau SANS ÉLECTRICITÉ

. f C0i0giqUe ei éœnomique, utilise moins de sel et 
moins d eau que tout autre système

jif
BK8T M

J GARANTIE 100 % 10 ans
XJ

Système certifié ANSI/N.S.F. tel qu'exigé 
par la Régie du bâtiment du Québec

s* Service d'analyse d'&aur
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Financement disponible
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1695, rue Skiroule , Wickham (Québec) JOC1S0
Site Internet: www.roylaraouche.com

Courriel: guylaine @roylarouche.com
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http://www.desjardins.com
http://www.roylaraouche.com
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Bureau Feng Shui à domicile:
Un concept original et grandiose au Salon Habitation !

Quatre entrepreneurs, travail­
leurs autonomes, ont mis leur ta­
lent en commun pour créer un con­
cept à la fois original et grandiose 
à l’occasion du prochain Salon 
Habitation. Comme nous retrou­
vons de plus en plus de travailleurs 
autonomes sur le marché du tra­
vail, et que cette tendance touche 
également les professionnels qui 
privilégient le confort de leur foyer 
pour ériger leur place d'affaires, 
Julie Perreault. Jonathan Roy, Ginette 
Villeneuve et Chantal Bossé ont créé 
pour vous le bureau de vos rêves.

«Étant donné que 80% de ces 
travailleurs n’ont que leur sous-sol 
de disponible, nous avons choisi 
d’exploiter notre kiosque afin de 
créer l’illusion d’y être, que ce soit 
par la hauteur des fenêtres, le 
choix du plafond, etc. C’est ainsi 
beaucoup plus facile pour les gens 
de visualiser et de le voir chez eux», 
de mentionner Ginette Villeneuve, 
décoratrice depuis 10 ans et la pre­
mière spécialiste accréditée dans 
la région pour le Home Staging 
(mise en valeur de la propriété).

Avec un environnement Feng 
Shui, place au confort et à l’or­
ganisation. De subtils change­

ments comme le fait de déplacer 
votre table de travail peuvent pro­
curer des résultats remarquables 
«Les gens ont une certaine peur 
lorsqu'on parle de Feng Shui. 
Souvent, certains s’imaginent des 
pièces dans lesquelles les rituels 
asiatiques sont mis en valeur. Ce 
qui importe, en premier lieu, c’est 
que l’énergie circule. Ceci nous 
mène à prendre en considération 
les directions de la boussole de 
même que les cinq éléments. Nous 
avons travaillé avec ces principes 
pour concevoir ce projet», d’ex­
pliquer Julie Perreault, consultante 
Feng Shui. D’ailleurs, un expert 
chinois lui envoyait ses félicita­
tions pour la façon dont elle 
démystifie son approche et pour 
le respect qu elle porte à cet art 
millénaire.

Le Feng Shui n'est ni une reli­
gion ni un système de croyances, 
mais une pratique qui cherche à 
créer l’environnement le plus 
équilibré et le plus favorable qui 
soit. «Cela signifie que l’on opte 
pour des matériaux naturels, pour 
des couleurs qui stimulent la créa­
tivité et l’échange et on joue avec 
les hauteurs pour l’aménagement

I CONSTRUCTION
J®GOTKI&K)liW

, Tél. : (450) 522*7241 I Téléc. : (450) 776-8073 
I Service professionnel
* Licence R.B.Q. : 8325-0852-04

■ CONSTRUCTIONS NEUVES
■ MAISONS I « Timberlrame », Béton 

I Traditionnelle

- ! ■ RÉSIDENTIEL ET COMMERCIAL
~ s ■ RÉNOVATIONS

de l’espace», d’affirmer Jonathan 
Roy, entrepreneur général, dont 
les constructions se distinguent 
par leur très haut standard de qua­
lité et leur rendement énergétique 
supérieur.

Jonathan Roy, Chantal Bossé, 
Ginette Villeneuve et Julie Perreault

«Même la technologie a été pen­
sée en fonction du souci de l’en­
vironnement puisque le support 
informatique mise sur des maté­
riaux plus écologiques», de pour­
suivre Chantal Bossé de CHABOS,

une professionnelle dans le milieu 
des présentations assistées par 
ordinateur qui offre également les 
équipements et l’expertise d’un 
technicien chevronné pour tous 
vos besoins de câblage et de 
réseautique.

Le quatuor est fier de l’encou­
ragement apporté aux boutiques 
spécialisées et au travail des arti­
sans de chez nous. Reconnaissants, 
ils remercient Artopex pour l’ameu­
blement aux dimensions favora­
bles ainsi que chacun des inter­
venants venus prêter mains fortes 
afin de rendre le kiosque le plus 
époustouflant qui soit.

Mon pays de cocagne:
un pays d’abondance où 
régnent le bien-être et 

l’harmonie
Passionnée et déterminée, Julie 

Perreault a fondé, en 2003, Mon 
Pays de Cocagne, première entre­
prise à offrir des services de mai­
son Feng Shui «clef en main», allant 
de la conception initiale à la réa­
lisation finale. Pour ce faire, cette 
femme de défis s’est alliée les com­
pétences de cinq partenaires afin 
de s’assurer que les bienfaits du

Fêng Shui soient appliqués a toutes 
lés étapes de la construction. Ce 
projet innovateur lui a d'ailleurs 
valu plusieurs prix et bourses

En plus de ses services com­
plets, Julie Perreault a aussi pro­
duit un CD de musique d’ambiance 
Feng Shui de très haute qualité. 
Sur l’album CHI Souffle de vie, on 
se laisse bercer par huit pièces 
originales composées et interpré­
tées au piano par Andrée-Anne 
Lemelin et accompagnées au vio­
lon par Marius Mihai. 11 est possi­
ble d’entendre trois extraits en na­
viguant sur monpaysdecocagne. 
corn et se le procurer en ligne 
grâce à une portion sécurisée du 
site. Durant la tenue du Salon 
Habitation, vous pouvez acheter 
le CD directement sur place à prix 
spécial.

Une visite au Salon 
Habitation vous convaincra

Sachez que les remèdes et tech­
niques Feng Shui modernes peu­
vent fort bien s’harmoniser au 
style et aux éléments de design 
que vous privilégiez. Tenter l’aven­
ture, c’est aussi tendre vers l’ac­
complissement de son destin.

E N G 
SHUI

Pour semer l'équilibre et récolter l'harmonie

mette
tlleneuve Décoratrice d’intérieur

Spécialiste Home Staging

Service à domicile
450.405.4097 ginettevilleneuve@videotron.ca

• Analyse des besoins de 
formation

• Conception et rédaction 
de dbcuments bilingues

• Conception de 
présentations multimédias

• Formation : Introduction 
i l'ordinateur / Office

• Production de C0 et DVD

Chantal Bossé
Téléphone : (450) 77-2363
Télécopieur : (450) 777-4850
cbo$$e(2chabos.ca

Un jardin, une maison, un bureau, une pièce, 
Mon Pays de Cocagne offre un aménagemenf 

en harmonie avec vous-même

Julie Perreault, consultante Feng Shui
450-375-8879

www.monpaysdecocagne.com

v.

Monj^ciySde
Cocagne

PA
G

E ISA - M
ER

C
R

ED
I 8 M

AR
S 2006 

LA
 VO

IX D
E L’EST - C

A
H

IER PU
B

LIR
EPO

R
TA

G
E

mailto:ginettevilleneuve@videotron.ca
http://www.monpaysdecocagne.com


PA
G

E I
6A

 - 
M

ER
C

R
ED

I 8
 M

AR
S 2

00
6 LA

 V
O

IX
 DE

 L 
ES

T 
- C

A
H

IE
R

 PU
B

LI
R

EP
O

R
TA

G
E

T

KTitlffl

Fixacious: une entreprise bâtie sur du solide !
Fixacious Inc se spécialise dans 

la vente de clous, d’agrafes, d'ac­
cessoires. d'outils pneumatiques 
ainsi que de machineries à bois II 
s'agit là d’un secteur des plus con­
currentiels où l'expertise se veut un 
outil indispensable. L'équipe de 
Fixacious Inc est d'ailleurs très pro­
fessionnelle et son savoir-faire 
repose sur des valeurs solides.

Prix concurrentiels et 
service personnalise

Selon plusieurs entrepreneurs, 
la jeune entreprise se démarque 
par la qualité de ses produits, par 
ses prix défiant la concurrence et 
par son service personnalisé, axé

sur l’écoute et les conseils.

Une équipé dynamique
Après avoir été propriétaire des 

Agrafes de l’Est et associé avec les 
Industries FM.. M François Nadeau 
entend bien devenir le leader dans 
la région dans son domaine. Com­
posée de M. Alain Dinel, respon­
sable des machineries à bois et 
représentant sur la route et de 
Mme Caroline Larivière. la dyna­
mique équipe de Fixacious Inc 
compte plus de 30 ans d’exper­
tise. Elle est donc en mesure de 
vous conseiller judicieusement 
dans l’achat de vos outils tout en 
vous proposant les services d en-

** -jUrri *
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Produits de clouage et agrafe

□23

tretien et de réparation de ceux-ci.

Des marques reconnues 
mondialement

Tous les produits vendus chez 
Fixacious Inc. sont soigneusement 
vérifiés afin de satisfaire aux nor­
mes élevées de qualité exigées par 
l'entreprise. Des marques recon­
nues mondialement telles que 
Shur-Fast (Max), Fasco, King Indus­
triel, Delta, Eagle Compressors. 
Freud. Dewalt, Général. Général 
International, Quikdrive et Fein y 
sont offertes. Que ce soit pour le

marché industriel, commercial, 
pour l’artisan ou le paniculier, tous 
y trouveront leur compte.

Une adresse et un nom 
à retenir

Dans ses locaux réaménagés, 
situés dans le parc industriel. 
Fixacious Inc. est situé à proximité 
de sa clientèle. Reconnu comme 
la référence dans le domaine des 
produits de clouage et d’agrafes, 
Fixacious Inc: une adresse et un 
nom à retenir.

L’équipe de Fixacious vous in-

1 ft

III
vite d’ailleurs à venir la rencon­
trer au Salon Habitation Vous 
pourrez assister à une démons­
tration de la machine MultiMaster 
de Fein et constater sa polyvalence. 
À ce propos, soulignons que Fixa­
cious Inc. est le seul dépositaire 
Fein à Granby. De plus, vous pour­
rez découvrir au Salon la gamme 
des outils de coupe Freud. Bien­
venue à tous et toutes!

616, rue Simonds Sud 
Granby 

378-0049

/////////J
VENTE surplus d’inventaire
FIXACLOUS inc., la référence en outillage spécialisé en région, vous offre, une fois de 

plus, des spéciaux imbattables sur les outils DeWalt et Delta.

SCIE À ONGLETS 10 po,
5 amp., frein électrique

T0URET D ETABLI
6 po, à vitesse variable 
2000-3450 RPM

SCIE À RUBAN
14 po, 3/4 HP, 
à base ouverte

SABLEUSE SUR 
BASE OUVERTE,

disque de 
9 po, 
courroie 
de 6 po

#MS265 = 139>

#28276 = 429*
#GR250 = 69®

335
m i "#»£

Ensemble de 4 outils
DeWALT XRP 
18 volts VISSEUSE 1/2 po

De WALT XRP 18 
volts à percussion

#DC4KITA = 559‘^B #DC988KA = 289

Très large 
inventaire 
de clous 

et agrafes 
de toutes sortes 
pour vos outils 
pneumatiques.

#31695 = 249s

AaSLTA

dewalt

**#4J*f Ç jlllllll 616, Simonds Sud, Granby • 378-0049
Heure d’ouverture :

Lundi au vendredi : 7 h 30 à 17 h 
Samedi : de 9 h à 12 h

Gray
VJ J- CA V
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Le Groupe Malenfant, plus que jamais orienté vers les 
énergies renouvelables: bois, hydroélectricité, solaire

Le Groupe Malenfant a été 
fondé en 1098 par Michel et Martin 
Malenfant. Ayant des compétences 
dans les domaines industriels du 
chauffage à eau chaude et dans 
celui de la récupération de chaleur, 
nous avons vu, à ce moment, l’op­
portunité pour une application 
plus large de ces procédés. En effet, 
après 40 ans de mise à l’écart de 
ce type de chauffage dans les 
secteurs résidentiel et des PME, 
on sentait renaître un intérêt pour 
ce mode de chauffage. Cependant, 
durant ces 40 ans, la compétence 
avait presque disparu dans le 
domaine des petites installations 
à eau chaude. Nous avons donc 
senti alors qu’il y avait place pour 
notre propre expertise.

Grâce à notre compétence dans 
les nouveaux produits comme les 
tuyaux PEX et PEX-AL-PEX et les 
nouvelles techniques comme le 
contrôle par microprocesseurs, nous 
étions en mesure d’offrir des sys­
tèmes de distribution de la chaleur 
par eau chaude à prix très com­
pétitifs et, surtout, les plus perfor­
mants sur le marché. La spécialité 
dans le domaine du Groupe Ma­
lenfant Inc. est le chauffage radiant 
à eau chaude dans les planchers. Il 
a récemment développé le concept 
de prémontage en atelier de toutes

les composantes nécessaires à la 
circulation de l’eau chaude de 
chauffage, au zonage et au contrôle 
des températures ambiantes et de 
plancher, facilitant ainsi le travail 
pour les «faites-le vous-mème».

Conjuguée à cette mode pour 
le chauffage à eau chaude, il fallait 
tenir compte du prix des combus­
tibles. Le bois comme combustible 
nous est apparu comme l'alter­
native québécoise de prédilection, 
non seulement à cause de son 
faible coût et de l’importance de 
la ressource, mais surtout à cause 
de l’énorme quantité de résidus 
de bois solide qui est gaspillée dans 
les sites d’enfouissement et que 
vous pouvez obtenir à des prix 
dérisoires faute de preneur, sans 
parler des arbres morts.

Au gré de nos recherches pour 
une chaudière (fournaise à eau 
chaude) au bois à la fois aborda­
ble, efficace et sécuritaire, nous 
avons découvert que les produits 
de Central Boiler avaient toutes 
ces caractéristiques. Central Boiler, 
après 22 ans de production, peut 
offrir le produit le plus fiable, le 
mieux contrôlé et le plus perfor­
mant sur le marché. Les perfor­
mances environnementales de ces 
chaudières sont équivalentes à 
celles des poêles à combustion

lente conformes aux nouvelles 
normes de l'EPA, en particulier en 
ce qui a trait aux émissions de par­
ticules fines. L’autonomie entre les 
chargements de bois est aussi très 
impressionnante à cause de la 
grande quantité de bois stockée 
dans le foyer et de la grande 
réserve d’eau chaude dans le réser­
voir de la chaudière.

Groupe Malenfant Inc. est fier 
d’avoir obtenu de Central Boiler 
la distribution de ses produits. Dès 
le premier automne, les résultats 
de vente ont dépassé les espéran­
ces avec 20 systèmes complets 
vendus. Cette année, nous avons 
dépassé les 75 projets réalisés avec 
des chaudières à bois extérieures 
Central Boiler. Depuis cinq ans, ce 
produit est offert avec l’option d'un 
brûleur intégré à l'huile ou au gaz. 
Cet ajout a le mérite de prolonger 
au besoin l’autonomie de façon 
indéfinie et il a remporté, dès son 
lancement, un succès surprenant. 
En 2004, près de la moitié des 
acheteurs de chaudières à bois 
extérieures de Groupe Malenfant 
Inc. optaient pour cet ajout. En 
2005, cependant, la tendance s’est 
inversée et le consommateur a 
porté son choix vers l’hydroélec­
tricité comme source complé­
mentaire d’énergie. Actuellement,

il s’agit d'une source d’énergie 
moins chère que les combustibles 
fossiles et d’une efficacité plus 
élevée, jusqu’à deux fois plus effi­
cace. Pour répondre à tous les 
besoins, Groupe Malenfant offre 
des fournaises à eau chaude élec­
triques très compactes. En 2005, 
une trentaine de projets de chauf­
fage radiant à eau chaude ont été 
réalisés en utilisant cette source 
de chaleur et autant d'autres four­
naises ont été livrées pour servir 
d'appoint à des chaudières à bois.

En 2003, Groupe Malenfant ou­
vrait son centre à la clientèle au 
400 Jacques-Cartier Sud à Farn- 
ham. Ce centre est un lieu d'entre­
posage pour les matériaux et équi­
pements pour vous satisfaire le 
plus rapidement possible. C'est aus­
si une salle de montre pour les pro­
duits et enfin, un atelier pour le pré­
montage des circuits et boucles de 
contrôle, ce qui accélère les instal­
lations et en diminue les coûts.

En 2005, Groupe Malenfant Inc, 
a introduit un nouveau type de sys­
tèmes économiques de production 
de chaleur pour le chauffage de 
l’eau chaude domestique, de l’eau 
de la piscine et pour le chauffage 
partiel de la résidence. Il s’agit des 
systèmes actifs à énergie solaire, ces 
systèmes utilisent des capteurs plats

sur les toits ou les murs dans les­
quels circule une solution d'antigel 
qui se chauffe au contact des rayons 
solaires. La mission de Groupe Ma­
lenfant Inc : vous rendre disponibles, 
aux meilleurs coûts, les sources pra­
tiques d’énergie thermique renou­
velable. Après le bois et l’hydro­
électricité, il vous offre maintenant 
l’énergie du soleil, la seule énergie 
gratuite et la plus écologique.

Groupe Malenfant Inc reçoit 
vos projets de chauffage hydroni­
que de préférence sur rendez-vous 
pour mieux vous servir Vos pro­
jets seront, entre autres, analysés 
par des logiciels informatiques de 
dimensionnement, vous assurant 
la meilleure sélection possible des 
appareils et équipements et le meil­
leur design possible. Ainsi. Groupe 
Malenfant Inc, est en mesure de 
vous offrir un système complet de 
chauffage à eau chaude, qui inclut 
l’unité de production de chaleur 
jusqu’au système de distribution 
pièce par pièce avec contrôle de 
celle-ci, à un coût fort compétitif, 
pour les équipements et le maté­
riel. qui aura au cours des années 
le plus bas coût de fonctionnement 
et d’entretien possible et, surtout, 
vous procurera le plus grand con­
fort qui peut être offert sur le mar­
ché grâce à un design de qualité

FOURNAISES À BOIS EXTÉRIEURES
CHAUFFAGE À EAU CHAUDE RADIANT DANS LES PLANCHERS 

PANNEAUX SOLAIRES POUR EAU CHAUDE DOMESTIQUE, PISCINE, CHAUFFAGE D’APPOINT 
AÉROTHERMES À EAU CHAUDE MODINE, CHAUDIÈRES ÉLECTRIQUES INTÉRIEURES

CHAUDIERES ELECTRIQUES, 
ÉCONOMIQUES ET COMPACTES.
Fiables et performantes, leurs prix ne sont 
que la moitié ou moins de ceux des 
chaudières au mazout ou au gaz. De plus 
elles n'ont pas besoin d'une cheminée 
coûteuse. Sans même parler de la cheminée, 
elles occupent beaucoup moins d'espace que 
les chaudières conventionnelles. 
L'hydroélectricité, leur carburant est 
désormais et pour l'avenir prévisible le moins 
cher après le bois. Toutes les puissances sont 
disponibles.

CONTROLE
DE CHAUFFAGE RADIANT

BLOC DE MÉLANGE RADIANT TAC0
Le bloc de mélange Taco intègre le contrôle 
d'injection à vitesse variable qui agit en 
fonction de la température extérieure, une 
pompe à injection, le „
circulateur du 
système et 
éliminateur d'air.
Quatre raccords 
seulement suffisent, 
ce qui réduit au 
minimum l'espace 
requis et le temps 
d'installation.

CHAUDIERES A BOIS EXTERIEURES
Options:
• Brûleur à l'huile ou au gaz
• Allongement possible de la cheminée de 

marque Sécurité Inter National par sections 
de 4 pieds

• Ventilateur de puissance pour l'air de 
combustion

• Choix de 8 couleurs attrayantes sans aucun extra.
Très puissantes! De 200 mbh à 1 million de 
BTU/h et plus, c'est-à-dire capable de chauffer 
de 5 000 à 30 000 pi ca et plus.
Sécuritaire! Élimine tous les risques 
d'incendie de votre demeure ou de vos 
bâtiments car vous pouvez les installer à 30, 50 
ou 100 pieds de ceux-ci. Système non pressurisé. 
Propre! Pas d'écorce, d'insectes, de fumee ou 
de suie dans la maison.

Pratique! Large porte pour le chargement 
Grande chambre de combustion. Longue 
autonomie de 12 heures à 3 jours. 
Économique! Utilise du bois long (24 po à 
6 , “ ' ’ à trois fois moins cher que le
bois de corde de 16 po. Vous pouvez chauffer 
avec du bois d epinette, de sapin ou de tremble 
et même avec des résidus de bois solide gratuits 
ou presque.
Facile à installer! Peut se raccorder 
directement à une fournaise existante à eau 
chaude ou à air chaud.

Avet ses 22 ans w !
d'experience. Centra Boiler / 
peut maintenant vous offrir 
25 ans de garantie sur la 
fabrication et 10 ans sur la 1

Approuve CSA et ULC

www. groupemalen
Venez noue rencontrer au ôalon Habitation NOTRE SPÉCIALITÉ:
Granby et région du 9 au 12 mare [a conception de systèmes complets de chauffage radiant à eau chaude
au Complexe sportif interplus Venez nous rencontrer avec vos projets au 400 Jacques-Cartier Sud, à Farhnam

Téléphonez-nous pour un rendez-vous: Groupe Malenfant inc.: (450) 293*2924 ou SOIR (450) 248-2925

01663371
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Granby et

A découvrir au Salon Habitation,

des idées déco-réno !!!

wm§

S

K T

»l

Achetons région, achetons chez nous

SALON
HABITATION
GRANBY & RÉGION

Navette gratuite
Stationnez au Zoo 

(entrée boul. David-Bouchard) CD

Entrée 7*
Gratuit

pour les 14 ans J
et moins

En collaboration avec:

Horaire^
du

Salon :

Jeudi : de 18 h à 21 h
Vendredi :de 11 h à 21 h 
Samedi : de 10 h à 21 h 
Dimanche : de 10 h à 17 h

TVR TÉLÉ 7
» QUtBECOR MEDIA

tva.canoe.com

LaVoixde l'Est Desjardins
t
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Terrassement
Tessier

20
Alarme
JP.com

19
Relais canin

26
Construction

Jojaby
SORTIE D'URGENCE

18
Seigneurie 
de Shefford

SORTIE
D'URGENCE

17
Groupe
Guérin

Fondations
Vistech
Mont.

14
Archadeck 
de l'Estrie

13
Prestige pannel 

solution inc.

12
Revêtement 
métallique 
Expert Plus

11
Réfrigération

et
climatisation

Sansoucy

9
Culligan

60
Équipement 

Phaneuf

30
Groupe Gaston 
Côté (Portes et 

fenêtres)

82
Moustizzabo

34
Groupe Luc Fauteux

36
Top

Sécurité

40
Robert 

Fournier A-G

42
Planchers 
Bois Franc 

2000

69
Décor
Parent

SORTIE

84
Les Paysages 

VerduRoy

83
Aménagement

paysager
avec piscine creusée 
Paysages VerduRoy

Maison Desjardins 
Produit par André 

Bélanger

87
La Capitale 

Performance

89
Alarme
Dépôt

91
Recouvrement 

L'Avenir

ENTREE

48
Les Auvents 
Canevabec

63
Aluminium
Williams

50
Van Houtte

61
Marc

Hébert

8
Trésors de L'Estrie

90
Groupe

Gaston Côté 97
Cuisine

Dimension

92
DND

Marketing

99
Collège Pro

96
Mini exca­

vation Daigle

103
Couvreur
Duquette

98
Hypothéca 105

Peinture
bâtiment J.

Fournier

100 Le
Beaudin Prohon

SORTIE

178
Meubles Gémo

Dumoulin
Electronique

174
Giclo

Arrosage auto

172
Location
Granby

145
Meubles

Idem

168
Resto

164
Groupe Malenfant

160
Aspirateur J.P.

156
Atelier

Campagnard 137
Edenair154

Groupe Expert 
Epoxy Drain

152
FCHG

128
Corbeil
Électro­
ménager

124
Gouttière

Pro

122
Fondation Roy- 

Larouche

120
Béton
mobile

des
Cantons

150
Réfrigération 
Luc Therrien

148
Youppi, 
c'est net

146
Patio en fibre 
de verre Cario

144
Malette

International
142

Multi-Prêts
courtier hypothécaire

125
Fixaclous

140
Re/Max

Chabos

116
Rénovation 

FR

SORTIE
D'URGENCE

114
Bain

Magique
m~

Construction 
André Dumoulin

Meubles
Maska

Artopex
Plus

M-105 ENTREE 109
Fenêtres Nouvelle Vision

115
Boutique du foyer

110
Mon Pays 

de Cocagne
Construction 
Jonathan Roy

Ginette 
Villeneuve, 
décoratrice

3262f»6V
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Youppy ! Cest net
Les spécialistes du nettoyage des conduits de ventilation

Fondée en 2002 par M Youppy 
Phommalinh, Youppy! Cest net 
est une entreprise spécialisée en 
nettoyage des conduits de venti­
lation, qui s est bâtie, en quatre 
ans, une réputation basée sur le 
professionnalisme de son équipe 
et la qualité de son équipement 
robotisé et spécialisé à la fine 
pointe de la technologie.

Comptant parmi sa clientèle 
plusieurs entreprises telles qu'Agro- 
pur (Granby et Notre-Dame-du- 
Bon-Conseil). Aliments Ultima, 
Albany International à Cowans­
ville, etc,, Youppy! Cest net nettoie 
également les conduits de venti­
lation des propriétés résidentielles. 
«Les gens sont de plus en plus sen­
sibilisés à l'importance de faire 
nettoyer les conduits de ventila­
tion de leur maison à l’automne, 
juste avant de mettre en marche 
leur système de chauffage à l'huile 
ou électrique, etc. Ils réalisent que 
c'est essentiel pour leur santé, 
surtout s'ils ont des animaux, ou 
s'ils ont récemment fait des réno­
vations puisque la poussière et les 
poils d’animaux qui s'accumulent 
dans les conduits peuvent dégager 
une odeur de renfermé et être la

cause d'allergies et d'asthme

AVANT

■v,
*v V-

APRES

*

wnn

De plus, des conduits mal net­
toyés augmentent le risque de con­
tamination causé par la moisis­
sure et/ou les acariens et dégradent 
la qualité de l’air à l’intérieur du 
bâtiment, lis peuvent provoquer 
une surconsommation d’énergie 
et une usure prématurée des appa­
reils de chauffage tout en réduisant 
les performances de votre système».

explique le propriétaire, M Phom­
malinh, qui possède huit ans d’ex­
périence dans le domaine.

Composée d’une équipe dyna­
mique et professionnelle de trois 
techniciens, soit Joël Brisson, 
Mathieu Brodeur et Youppy 
Phommalinh. et d’une secrétaire, 
Mme Kitta Phommalinh, Youppy! 
C’est net utilise des outils précis 
et une technique révolutionnaire 
dans le domaine du nettoyage des 
conduits de ventilation L’entre­
prise a d'ailleurs fait l’acquisition 
d’un robot muni d’une caméra qui 
permet d’entretenir, d’inspecter et 
de brosser les conduits afin d’as­
surer un travail propre et profes­
sionnel «Nous utilisons aussi des 
ensembles de pieuvres spécialisés, 
des capteurs de poussière 3000 
CFM et 6000 CFM à deux moteurs 
avec filtre Hepa procurant 09,97 % 
d’efficacité», mentionne Youppy. 
Le jeune propriétaire ajoute qu’il 
arrive souvent que des compagnies 
de climatisation et de réfrigéra­
tion telles que Luc Therrien, Beau- 
din LeProhon, Sansoucy, Ventila­
tion Godin, etc les réfèrent à leur 
clientèle.

Votre santé et celle des vôtres

MM

vous tiennent à cœur? Vous 
voulez en savoir plus sur le 
sujet? L’équipe de Youppy! 
C’est net se fera un plaisir de 
vous renseigner à l'occasion 
du Salon Habitation «Venez 
voir notre montage vidéo illus­
trant bien notre façon de 
procéder ainsi que l’équi­
pement à air pneumatique 
que nous utilisons. Certains 
de ces équipements seront 
aussi en démonstration sur 
place», précise M. Phommalinh.

C’est un rendez-vous au Salon 
Habitation Granby et région pour 
une deuxième année!

M. Youppy Phommalinh

157 St-Urbain 
Granby 

372-4949

YOUPPY! C’EST
Nettoyage de Systèmes de Ventilation

RÉSIDENTIEL • COMMERCIAL * INDUSTRIEL • AGROALIMENTAIRE

T* PS» WM»*»

**as*s?

, f

EQUIPEMENTS ROBOTISES ET SPECIALISES

TRAVAIL GARANTI • ESTIMATION GRATUITE • CONTRAT DE SERVICE
GRANBY • TEL: 372-4949 • CELL: 775-2222

Black
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Concepteur et constructeur de structures extérieures: 
Archadeck de TEstrie enjolive votre extérieur !

Vous rêvez d’un nouveau patio, 
d’une plus grande terrasse, d’une 
pergola qui vous fera profiter des 
beaux jours de l’été ? D’une véran­
da grillagée ou d’un magnifique 
solarium trois ou quatre saisons ? 
C'est possible avec Archadeck de 
l’Estrie ! Spécialisée dans la con­

ception et la construction de struc­
tures extérieures, l’entreprise vous 
propose ses services clef en main

Des compétences et de 
l’expérience

«Que vous désiriez un gazébo, 
une loggia, un patio ou toute autre

structure extérieure, nous avons 
l’expérience et les compétences 
pour réaliser vos plus beaux pro­
jets tels que vous les imaginez. Et, 
comme c’est un service clef en 
main, on s’occupe absolument de 
tout, même du permis», explique 
M Marc Loiselle, propriétaire de

* *

Vj
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l’entreprise fondée en 1995. Et, 
bien sûr, le tout est conçu et cons­
truit avec les matériaux choisis par 
le client, selon ses goûts et son 
budget.

Premier franchisé au Québec
Présente partout en Amérique 

du Nord, la compagnie Archadeck 
est composée de 95 franchisés. 
Desservant la grande région de 
l’Estrie et de la Montérégie, Archa­
deck de l’Estrie est fière d’être LA

PREMIÈRE FRANCHISE au Québec

Venez discuter de 
votre projet !

Marc Loiselle est détenteur d'une 
licence d’entrepreneur général de 
la Régie du bâtiment et membre 
de l’APCHQ. Archadeck de l’Estrie 
sera présente au Salon Habitation 
Granby et région. Son équipe d’ex­
périence se fera un plaisir de vous 
rencontrer pour discuter de votre 
projet.

23
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PATIOS ♦ VERANDAS ♦

de l’Es trie

CONSULTATION GRATUITE
1-866-538-5090
www.archadeck.com
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http://www.archadeck.com
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Plancher Bois Franc 2000: des produits de qualité et 
un service personnalisé

Fonde en 1990 par M. André 
Carrier. Plancher Bois Franc 2000 
est reconnu pour l’excellence de 
son service personnalisé et la qua­
lité supérieure de ses produits. 
Situé au 433. boulevard Boivin 
depuis maintenant cinq ans, le 
commerce est dépositaire des 
planchers de bois franc Mirage, 
le plus important fabricant de 
planchers de bois franc au Canada. 
«Nous avons en inventaire pas 
moins de 165 variétés de bois et 
de teintures Mirage**, précise le

propriétaire.

Une entreprise familiale
Outre sa gamme imposante de 

planchers de bois franc prévernis. 
Plancher Bois Franc 2000 propose 
à sa clientèle de nombreuses va­
riétés de bois exotiques, des plan­
chers teints, des escaliers en bois 
franc prévernis ou teints et des 
rampes en fer forgé. De plus, l’en­
treprise, spécialisée dans l’instal­
lation de planchers et d’escaliers 
de bois franc, offre le service de

livraison gratuite «Chez 
nous, c’est une entreprise 
familiale Mes trois frères 
sont des professionnels de 
l’installation et mon fils 
Jean-François travaille aus­
si avec moi», ajoute le pro­
priétaire, qui se dit très fier 
de faire affaire avec plu­
sieurs entrepreneurs en 
construction de la région, 
dont Construction Hori­
zon. Construction Odyssée 
et Les Entreprises Michel 
Duchesneau. Plancher Bois 
Franc 2000 compte égale­
ment parmi ses clients la 
maison funéraire Girardot et 
Ménard, pour laquelle il a réalisé 
les planchers et les escaliers de 
son nouveau complexe funéraire, 
ouvert en novembre dernier

Des nouveautés au 
Salon Habitat

En constant développement. 
Plancher Bois Franc 2000 projette 
agrandir en 2007 afin de mieux 
répondre aux besoins de sa clien­
tèle croissante. En attendant, M. 
Carrier et son équipe courtoise et

professionnelle vous invitent à 
venir les rencontrer au kiosque 
des planchers de bois franc Mirage 
du Salon Habitation. De nombreu­
ses nouveautés dans le domaine 
y seront en montre, dont le Nano- 
linx, le premier fini nanotech­
nologique transparent pour plan­
cher de bois franc. À souligner 
également que Plancher Bois 
Franc 2000 est le fournisseur offi­
ciel des planchers de bois franc 
que l’on retrouve dans la Maison 
Desjardins, que vous pouvez visi­

ter au Salon Habitation. «Cette mai­
son, une première au Salon Habi­
tat, sera un des principaux cen­
tres d’attraction. Nous sommes 
fiers de participer à sa construc­
tion et remercions M. André 
Bélanger de Re/Max d'avoir pen­
sé à nous à titre de fournisseur», 
termine M Carrier.

433, boul. Boivin 
Granby 

777-1026

y
m

m ï Plusieurs 
au Salon de I’net Miinx

in t pour plancher de bois

Finition révolutionnaire

Innovation exclusive à Mirage, NanolinxMC est le premier 
système de finition bénéficiant du maillage des particules 
infiniment petites de la nanotechnologie. Mirage innove une 
fois de plus en utilisant cette science dans son système de 
finition.Voyez dès maintenant comment l’infiniment petit 
peut vous aider à voir encore plus grand...

NanolinxMC, un choix clair et d avant-garde. 433. boul. Boivin, Granby 777



Les Trésors de l’Estrie:
Des nouveautés pour ensoleiller votre été !

Déjà renommés pour leur ser­
vice exceptionnel et la qualité de 
leur vaste éventail de meubles de 
jardin, balançoires, gazebos en 
cèdre, cabanons, fontaines et ton­
nelles, Les Trésors de l’Estrie inno­
vent encore une fois afin d’offrir 
à leur clientèle une toute nouvelle 
gamme de produits estivaux, qui 
agrémenteront votre été.

Piscines, saunas, abris 
et solariums

Ën effet, le commerce, qui ne 
cesse de prendre de l’expansion 
depuis sa fondation en 1999, a 
réaménagé au complet ses locaux 
afin de pouvoir y accueillir une 
foule de nouveaux produits. Parmi 
ceux-ci, plusieurs modèles de pis­
cines hors terre, dont la Zodiac 
avec écumoire amovible; les pis­
cines creusées de marque Aqua- 
pro; les saunas Ziggy en cèdre de 
l’Ouest, de deux, quatre ou six 
places ainsi qu’une nouvelle 
gamme d’abris rétractables et de 
solariums pour meubles de jardin 
et spas.

Salle de montre de plus de 
25 spas

Vous songez à l’achat d’un spa 
pour la prochaine saison? Les 
Trésors de l’Estrie sont également 
dépositaires des spas Beachcom­
ber et Artésien. «Nous avons la plus 
grande salle de montre de spas en 
région. Nous en avons un grand 
choix dans un excellent rapport 
qualité-prix», explique la copro­
priétaire, Mme Ginette Couillard.

Dépositaire des produits 
BioGuard

De plus, en nouveauté cette 
année. Les Trésors de l’Estrie sont 
fiers d’annoncer qu’ils sont main- 
tenant dépositaires des produits bien 
connus pour piscine et spa de mar­
que BioGuard. «Ces produits, d’ex­
cellente qualité, sont très recherchés 
par la clientèle», déclare-t-elle.

Livraison à domicile 
et service d’entretien

Le commerce innove également 
en proposant la livraison à domi­
cile de produits d’entretien pour 
piscines et spas ainsi que le ser­
vice complet d’entretien pour

v:........ - ■'» ■*"
-3KzMËt, & iÂ

piscines et spas. «Selon une en­
quête maison, nous avons cons­
taté que l’achat de produits repré­
sente, pour les consommateurs, la 
plus importante corvée reliée à 
la piscine et au spa. Les gens n’ai­
ment pas se déplacer pour aller 
chercher leurs produits. C’est pour­
quoi nous avons mis sur pied ce 
service qui, nous en sommes per­
suadés, gagnera vite en populari­

té», affirme Mme Couillard.
Pour en savoir plus sur les nom­

breuses nouveautés des Trésors de 
l’Estrie et sur ses nouveaux servi­
ces, venez rencontrer des repré­
sentants de l’équipe, composée 
d’une quinzaine de personnes, au 
Salon Habitation et informez-vous 
sur la promotion Spa et Gazebo 
mise sur pied expressément pour 
le Salon! C’est une invitation!

176 du 
Camping 

St-Alphonse-de-Granby 
372-9100

Mini
Excavation

Daiglé?
MEUBLES DU MANUFACTURIER 

MASKA LTEE
904, rang Saint-Amable, Saint-Barnabé Sud 

($t Hyacinthe) (450) 792 2376 • 1 877 792 2376

_______Spécialité:______
champ d’épuration

• Bionest • Entrée d’aqueduc
• EcoFlo et d’égout
• Enviro-septic
_____ Mur de pierres artisanal

Terrassement
Excavatrice

Chargeur
Terrière

A

jli^UpCHk_ sirv^.u. r.b.q.: 8232-7271-47

Cell.: (450) 521-1146 
Pagette: (450) 360-6246 

Bur.: (450) 776-1146

Fabrique sur demande 
selon vos exigences.

S'ouvre et 
se referme comme 
un Jeu d'enfant !
Idéal pour chambre d'amis, 
bureau, sous-sol, salle de jeux 
et chalet

Mobilier de chambre 
Meubles non peints 
Bureaux de travail 
Bibliothèques 
Matelas

Nous sommes aussi spécialisés dans 
la fabrication de meubles sur mesure.

315299V
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176, du Camping St-Alphonse de Granby 
372.9100 www.tresorsdelestrie.com
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http://www.tresorsdelestrie.com

