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Un vrombissement éclatant, une bombe sur la route.

MUSTANG MACH ONE

PAS POUR TOUT L

Quand on pense au prestige d'une voiture, on ne fait pas toujours référence a la voiture
méme, mais surtout a l'espéce d'aura mythique qui I'entoure. Et pour moi, prestige se
conjugue avec le premier (et toujours unique, & mes yeux) pony car. Mais il y a un mois,
quand a débuté cette série d'essais de voitures de sport, la Corvette, qui fétait alors

ses 50 ans, s'est imposée pour le premier reportage. C'est maintenant au tour de la

Mustang, l'auto qui carbure a I'émotion pure.

COLLABORATION SPECIALE

ares ont été les voitures toujours
admirées pour leur qualité et leurs
performances. Seules quelques élues
ont réussi a atteindre ce statut unique
et, du nombre, la Ford Mustang est
certainement la plus prestigieuse.

Et en matiere d’impressions de conduite,
il est difficile de faire mieux qu’avec cette
voiture, puisque la Mustang Mach One est
probablement la reine en ce domaine. Avec
ce superbolide aux lignes si particulieres,
on se retrouve pres de 40 ans en arriere, au
moment ou les performances brutes des
voitures étaient tout ce qui comptait. Pas
de chichi, pas de gadgets électroniques,
rien qu'un vrombissement éclatant, et une
bombe sur la route.

Bien sir, Ford a un peu perfectionné le
principe, méme si la Mach One, lancée en
2003 et de retour pour I'année-modele 2004,
est directement inspirée de la premiere Mach
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One, que le construc-
teur avait mise en
vente en 1969.

Premier signe dis-
tinctif du bolide, le
célebre shaker hood, la
prise d’air du moteur
reliée directement au
collecteur d’admission
et qui jaillit littéra-
lement a travers le
capot avant. Cette téte
de moteur apparente tressaille a la moindre
accélération, donnant a la petite Mustang
un air méchant. Pour moi, ¢a reste
terriblement évocateur des voitures des
années 1970.

Sur le capot, une ligne noire mate a I'image
des anciens modeles et une couleur d’'un
bleu unique nous ramenent résolument dans
les années 60 et 70.

Malgré ce petit air volontairement vieillot,
le moteur est tout ce qu’il y a de plus moderne:
un gros V8 de 5,4 litres qui libere jusqu’a
310chevauxlorsqu’il est poussé a 6000 tr/min.

> Voir MUSTANG en 3

Pick-up
delegende

Le F-150 de Ford est un pick-up de

|égende. Il fait tellement partie de notre
environnement quotidien qu'on a l'impres-
sion de lavoir toujours vu. Le Web offre
une occasion de mieux le connaitre.

SUR LE WEB

COLLABORATION SPECIALE

Dans une étude publiée sur son site Internet en mars
2001, le CAA révélait que parmi les véhicules de
réve des Canadiens, le F-150 était classé en troisieme
position dans la catégorie véhicule familial, derriere
les Grand Cherokee et Camry. Pourtant, on ne peut
pas dire que ce type de pick-up soit une jeunesse.
Comme le rappelle le site F-150 Online, la série F
apparait chez Ford en 1948 et elle obtient toujours du
succes méme si elle a largement dépassé la
cinquantaine.

Le F-150, camionnette populaire, a connu une
renommée mondiale puisqu’on le retrouve jusqu’en
Australie. Le Ford F-Series Australia Club met en
ligne de nombreuses photos de Ford F de différentes
années (www.fordfseriesclub.org.au/gallery.htm).
Ce club australien regroupe également des
passionnés d’autres modeles de la série F. Dans le
méme ordre d’idée, The Old Ford Truck Club
propose quelques beaux clichés des premieres Ford
F. Si le site Internet Ford Trucks Enthousiasts
présente plusieurs articles techniques sur les F-150,
ce site est surtout utile en raison des liens qu'il
établit vers l'actualité de la planete Ford. Le forum
du Ford Trucks Enthousiasts comporte déja plus
d’une centaine de contributions pour le modele 2004
du F 150. Ford Canada rappelle sur son site que le
nouveau F-150 propose un choix de deux moteurs:
un moteur Triton V8 de 5,4 litres, a trois soupapes
par cylindre et un moteur Triton V8 de 4,6 litres. Le
tout nouveau moteur Triton V8 de 5,4 litres, fabriqué
a Windsor, en Ontario, libere 300 chevaux a 5000
tr/min et un couple de 365 Ib/pi a 3750 tr/min.

Le site le plus complet sur les F-150 demeure le
fordf150.net. Chaque rubrique pourrait étre en soit
un site et il faut des heures pour faire le tour du
propriétaire. Les bricoleurs seront comblés. Les
auteurs du site ont mis en ligne 48 articles pratiques:
« Comment faire». Vous apprendrez aussi bien a
installer un ventilateur électrique qu’a réparer vos
freins ou encore a changer votre filtre a huile. Si vous
vous posez encore des questions sur votre F-150, un
forum devrait vous aider a résoudre bien des
problémes !

EN SAVOIR PLUS SUR LE F-150
Le site officiel de Ford

www.ford.com

Ford F150.net
www.fordf150.net

F150 Online

www.f1500nline.com

CAA
www.caa.ca/f/nouvelles-enjeux/av/2001/av-01-03-22.shtml

Ford Trucks Enthusiasts
www.ford-trucks.com

The OIld Ford Truck Club

users.choice.net/oftc/
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> La chronique d’Eric Lefrangois en pages 8 et 9

C 230 KOMPRESSOR

BERLINE C230
KOMPRESSOR

425%

Une valeur

KOMPRESSOR : MOTEUR SURALIMENTE Z\\ECHANGEUB
THERMIQUE ET TUBULURE D’ADMISSION A AIR FORCE.

EN UN MOT: LENFER!

» LA TOUTE NOUVELLE BERLINE C230 KOMPRESSOR 2004. Nerveux
moteur suralimenté. 189 chevaux. Transmission a 6 rapports. Vous feriez bien de
vous habituer a des poussées d’adrénaline. Mercedes-Benz. N’attendez plus.

équitable

Mercedes-Benz Rive-Sud
4844, Boul Taschereau, Greenfield Park, (450) 672-2720

Mercedes-Benz West Island
4525, Boul St-Jean, Dollard-des-Ormeaux, (514) 620-5900

© Mercedes-Benz Ganada Inc. Toronto, Ont, 2003, *Offre de durée Imitée, sur approbation de Mercedes-Benz Crédit Canada Inc. Chiffres basés sur un bail de 39 mois et de 58 500 km pour une Berline C230 Kompressor Classique 2004 & transmission automatique avec valeur de reprise fixe, taux d'intérét annuel de 5,9% et codt d'acquisition de 38450, frais de transport et de préparation non compris. A la signature du bail, le client s'engage a verser: un acompte (ou reprise
équivalente) de 42758, la premiére mensualité de 425, un dépdt de garantie remboursable correspondant a environ un mois de location, les frais de transport et de préparation, les taxes en vigueur, et les frais d'enregistrement et d'immatriculation. Le client accepte de faire 39 versements égaux de 425 S représentant un total de 16 5758, plus les taxes et les frais d'enregistrement en vigueur. Les frais d'assurance, d'entretien et de réparation sont  fa charge du client. [Pour le Québec,
voir en page 1 du contrat de bail pour plus de détails sur les termes et conditions ci-dessus.] Si le client décide de ne pas acheter le véhicule en fin de bail, il S'engage a rendre ledit véhicule au étrage au-dela de 58 500 km, au colit de 20 ¢ le km, ainsi que, le cas échéant, pour tout excés d'usure et d'utilisation. [Pour le Québec, voir en page 2 du contrat de bail pour plus de détails sur les degrés d'utilisation courants et les codts entrainés
au dela de la normale.] Le client a 'option d’acheter le véhicule en fin de bail pour la somme de 230705, plus les frais et les taxes en vigueur, sauf au Manitoba ou I'option d’achat n'est pas possible. Les options sont en sus. Berline Sport C230 Kompressor montrée avec jantes comme Le peut offrir un prix de location moindre. Détails auprés du concessionnaire. Offre valide jusqu'au 31 décembre 2003.

installés par le



POUR LE TEMPS DES FETES,
LA FAMILLE S’AGRANDIT.
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/LA TOUTE NOUVELLE SWIFT* 2004 **=* 13 495 *

Location a partir de

* 5 PORTES - VOLANT INCLINABLE ek dépét de
SIEGE DU CONDUCTEUR A HAUTEUR $ $ Rl
REGLABLE - 103 ch - RADIO AM/FM/CD
* DEUX COUSSINS GONFLABLES par mois sur 60 mois avec Transport et
* DE L'ESPACE POUR 5 1 325 $ comptant préparation inclus

SUZUKI PAIE LE PREMIER .
cERREsmVlIEENE MOIS DE LOCATION ou FINANCEMENT A L'ACHAT

SUR TOUS LES NOUVEAUX POUR TOUS LES MODELES 2004 *
MODELES 2004'"

R L

/LA TOUTE NOUVELLE VERONA 2004 **=* 22 995 *
MOTEUR 6 CYLINDRES DE SERIE Location & partir de

. % dépét de
- FREINS A DISQUE AUX QUATRE ROUES S $ el
+ 155 ch - CLIMATISEUR - RADIO AM/FM/
CD/CASSETTE - REGULATEUR DE VITESSE

. GLACES/SERRURES/RETRQV'SEURS par mois sur 60 mois avec 'Trunseorl'.et
CHAUFFANTS A COMMANDE ELECTRIQUE 3 300 $ comptant préparation inclus

SUZUKI. CA BOUGE.
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Ce qui permet a la Mach One de se démarquer ne se trouve pas seulement sur et sous le capot.

MUSTANG MACH ONE
Un instant de pur bonheur

a écouter le ronron du moteur

MUSTANG

suite de la page 1

Ce qui permet a la Mach One de
se démarquer ne se trouve pas
seulement sur et sous le capot. La
suspension est montée sur des
ressorts d’une plus grande ferme-
té qui ont la propriété d’abaisser
la voiture de pres de trois centi-
metres. On y a aussi ajouté de
plus grosses barres antiroulis,
des jambes de force avant et des
amortisseurs arriere pressurisés
Tokico, en plus d’entretoises de
chassis. Les freins sont par étriers
et disques ventilés Brembo aux
quatre roues, avec ABS et antipa-
tinage de série, que I’on jumelle a
des roues en alliage de 17 pouces,
chaussées de pneus Goodyear Ea-
gle de taille 245/45ZR17. Bref, du
véritable équipement sportif pour
un modele a la personnalité net-
tement agressive.

Toutes ces données techniques
étant comprises (je sais que plu-
sieurs d’entre vous apprécient ce
genre d’information), il est temps
maintenant de faire ce que Ford
veut vraiment que 1’on fasse avec
sa voiture : la mettre sur la route.
Et c’est a ce moment que le véri-
table plaisir s’installe. A la con-
dition expresse cependant d’étre
en mesure d’apprécier les parti-
cularités uniques de la Mach
One.

D’abord, la grosse américaine
est d’une grande lourdeur. Au
poste de pilotage, on a presque
I'impression de prendre place au
volant d’une voiture Nascar de
gros calibre et j'ai eu le vague
sentiment de me retrouver quel-
que part sur le circuit de stock-car
que j’ai connu I’année dernieére. A
une différence pres cependant : la
voiture est nettement plus confor-
table (je n’ai pas eu souvent une
voiture de stock-car avec des sie-
ges en cuir offrant un tel support)
et dispose surtout d’'une gamme
d’accessoires dont on ne réve mé-
me pas sur une voiture de course.

Premier grand frisson : simple-
ment tourner la clé de contact. Le
moteur fait entendre un véritable
rugissement, comme un animal
prét a bondir. Bon, c’est vrai que
Ford a un peu insisté la-dessus
en dotant le bolide de deux
échappements surdimensionnés
chromés, mais tout de méme...
Ecouter ce ronron en regardant
bouger la bouche d’air sur le ca-
pot releve du pur bonheur.

A peine sur la route, le fringant
coursier semble se cabrer, prét a
partir au grand galop. Il suffit
d’une seule accélération pour at-
teindre des vitesses bien supé-
rieures aux limites permises en
quelques secondes a peine
(moins de 5,8 secondes pour le
0-100 km, soit un peu mieux que
le modele Bullitt, mais un peu
moins que la SVT annoncée pour
I’an prochain).

Mais le véritable c6té fascinant
de cette Mustang, ¢’est qu’on sent
cette sensation de vitesse et de
puissance aussi a faible régime.
Et il y a tellement de couple que
je me plaisais a ne pas utiliser le
premier rapport au départ et la
voiture ne s’en plaignait pas.

On ne peut malheureusement

pas en dire autant de la pédale
d’embrayage avec laquelle Ford a
peut-étre poussé un peu trop loin
la nostalgie, allant jusqu’a la ren-
dre aussi résistante que les an-
ciens bolides des années 1970. Le
résultat est peut-étre intéressant
lors de brusques accélérations,
mais catastrophique dans la cir-
culation urbaine : une seule heu-
re de pointe et vous avez des
crampes dans le mollet.

Avec une course de changement
de vitesse assez longue, il m’a
fallu quelques heures de pratique
pour apprécier la boite de vitesse
et l'utiliser de facon rapide et ef-
ficace.

Sur la route, la Mustang est im-
peccable. 11 est cependant tou-
jours sage de conserver enfoncé le
systeme d’antipatinage, surtout

sous la pluie o méme sans cette
fonction et malgré mon expérien-
ce de conduite, j’aurais pu me fai-
re surprendre. On y perd en plai-
sir, mais on y gagne en primes
d’assurance...

Méme sur la piste, quand on la
pousse un peu, a cause de son
poids et de sa hauteur au sol, la
voiture a une forte tendance a
prendre le large, exactement com-
me une voiture de stock-car.

Quant au freinage, il se compare
probablement a celui d’un auto-
bus en terme de douceur. Il faut
alors vouer un grand respect aux
limites de l’auto car un mauvais
jugement et la béte ne pardonne
pas, contrairement a plusieurs.

C’est d’ailleurs ce qui me laisse
croire que la Mustang ne peut pas
étre appréciée par tout le monde.
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I1 faut une grande maitrise de
conduite pour étre en mesure
d’aimer ce gros et puissant boli-
de. En revanche, il y a tellement
de voitures qui ne donnent aucu-
ne sensation de conduite que
c’est cette puissance et cette folie
un peu sauvage d’un modele dif-
ficile a dompter qui rend la Mus-
tang Mach One unique. Elle n’est
certainement pas a laisser entre
les mains de tout le monde. Mais
personnellement, j’ai eu beau-
coup de plaisir a la conduire.

Et dire que l’'on propose une
Mustang avec un petit moteur.
C’est presque un sacrilege de
construire ainsi une voiture qui
est faite pour la puissance et qui
le prouve depuis longtemps.

— En collaboration avec Marc Bouchard

FICHE TECHNIQUE

Mustang Mach One

Moteur : V8 de 4,6 litres quatre soupapes par
cylindre

Autres moteurs : V6 de 3,8 L avec deux
soupapes par cylindre

Puissance :310 ch.a 6000 tr/min
(308 ch.avec transmission automatique)

Couple :335 Ib-pi a 4200 tr/min
(325 avec transmission automatique)

Suspension : barre stabilisatrice a I'avant,
essieu rigide a |'arriere

Freins : a disque ventilés aux quatre roues
(de marque Brembo)

Sécurité : ABS et controle de traction (Mach 1)
Pneus : P245/457R17

0-100km/h : 5,8 s (Mach 1),7,0's (GT)
et9,05(V6)

Consommation : 14 litres au 100 km (ville)
et 9 litres au 100 km (route)

Prix:de 2319552463955
et de 27795 $a50695 $ (version décapotable)

Prix du modéle d'essai : 37 695 $

FORCES

> Moteur V8 performant

> Sonorité exceptionnelle

> Tenue de route sans reproche

FAIBLESSES

> Suspension arriére trop rigide

> [Shaker hood] encombrant pour la vue

BIEN EQUIPEE A PARTIR DE

648°

/MOIS. 39 MOIS

TRANSPORT ET
LIVRAISON INCLUS

JOHN SCOTTI AUTO LTEE
4315, boul. Métropolitain Est
Saint-Léonard (514) 725-9394

VOLVO DE BROSSARD
9405, boul. Taschereau
Brossard (450) 659-6688

*Le PDSF pour une Volvo 2004 XC90 2.5T AWD est de 54 995 $. Offre temporaire faite par I*intermédiaire des concessionnaires Volvo participants et des Services financiers Automobiles Volvo du Canada sur approbation de crédit. A titre d'exemple, crédit-bail pour une Volvo 2004 XC90 2.5T, frais de
transport et de livraison de 1 275 $ inclus: 648,17 $ par mois pendant 39 mois. Acompte de 4 125 $. Le coit total de location est de 25 278,63 $. Prix d*achat a I*échéance du bail de 33 522 $. Le prix peut varier en fonction de I*équipement ajouté. Le premier paiement mensuel est di au début a la livraison.
Kilométrage limité & 20 000 km par an (frais de 0,16 $ par kilométre excédentaire). Taux annuel : 4.8%. Dép6t de garantie non requis. Taxes, i i
2008. Certaines conditions s'appliquent. Tous les détails chez votre concessionnaire Volvo. ©2003 Automobiles Volvo du Canada Ltée. "Volvo pour la vie" est une marque de commerce de Automobiles Volvo du Canada Ltée. Bouclez toujours votre ceinture de sécurité. Visitez www.volvocanada.com

3182280A

XC90 - CARACTERISQUES DE SERIE :
ELECTRONIQUEMENT AVEC REGULATEUR DE TRACTION « BOITE DE VITESSE
AUTOMATIQUE AVEC GEARTRONIC + 7 PASSAGERS * REGULATEUR DE STABILITE
ANTI-RETOURNEMENT « SELLERIE EN CUIR * SIEGE CONDUCTEUR A CONTROLE
ELECTRIQUE + TOIT OUVRANT A COMMANDE ELECTRIQUE « SYSTEME DE
CLIMATISATION A DEUX ZONES CONTROLE ELECTRONIQUEMENT + LE MEILLEUR
ESPACE UTILITAIRE DE SA CATEGORIE * UN ARSENAL DE CARACTERISTIQUES DE
SECURITE DE SERIE

VOLVO LAVAL
1436, boul. St-Martin Ouest
Laval (450) 667-4960

UPTOWN VOLVO
4900, rue Paré
Montréal (514) 737-6666

TRACTION INTEGRALE CONTROLEE

ion, assurance, i

VOLVO
pour la vie

OPTEZ POUR LA XC90 T6. VOUS OBTIENDREZ UN MOTEUR PLUS PUISSANT, UNE
EXPERIENCE DE CONDUITE ENCORE PLUS SATISFAISANTE ET UN MOTEUR TURBO DE 268
CHEVAUX *» UN CHARGEUR DE 6 CD ENCASTRE « UN SIEGE PASSAGER A COMMANDE
ELECTRIQUE A 8 REGLAGES « UN VOLANT TACHYMETRIQUE * UN RETROVISEUR A
ATTENUATION AUTOMATIQUE « DES ROUES DE 17 PO EN ALLIAGE DE SERIE.

DEMANDEZ A VOTRE CONCESSIONNAIRE VOLVO TOUS LES DETAILS SUR LES RABAIS

AUTOMNAUX OFFERTS SUR LA XC90 Té6.

FRANKE VOLVO
180, rue Principale
Sainte-Agathe (819) 326-4775

VOLVO POINTE-CLAIRE
15, Auto Plaza, Pointe-Claire
(514) 630-3666

) au RDPRM et frais d*administration en sus. Le

ionnaire peut vendre/louer & prix moindre. L'offre prend fin le 31 decembre

AUTOMOBILES CHICOINE INC.
855, rue Johnson, Saint-Hyacinthe
(450) 771-2305

3189591
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Les &ges d or de l'automobile
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RETROVISEUR

COLLABORATION SPECIALE

L’automobile a plus de 100 ans. Plu-
sieurs constructeurs ont déja fété leur
centenaire et Rétroviseur se fait un
plaisir de vous présenter, semaine
apres semaine, les voitures qui meu-
blent nos souvenirs de jeunesse et
nos albums de famille, celles qui
nous ont fait réver et qui, malgré le
passage du temps, suscitent encore
des émotions.

Les vedettes du 20¢ siecle sont con-
nues : Ford Model T, Austin Mini,
Citroén DS 19, Volkswagen Beetle
et Porsche 911. Mais que vous soyez
amateurs de belles américaines, de
prestigieuses allemandes, d’exoti-
ques italiennes, d’attachantes an-
glaises ou d’insolites frangaises, vous
avez sans doute cherché un jour a sa-
voir quel pays et quelle époque ont
le plus profondément marqué I'his-
toire de l’automobile.

A cette question, Réfroviseur va ten-
ter de répondre a s’inspirant d’un
événement qui a pris naissance en
Hollande a la fin du siecle dernier et
qui avait pour ambition de réunir les
100 voitures les plus marquantes du
20¢ siecle telles que choisies par un
panel de 126 chroniqueurs automo-
biles et historiens issus de 32 pays.

La collection Car of the Century a en-
suite entrepris un tour du monde,
faisant un bref arrét a Toronto, arrét
qui est malheureusement passé plu-
tot inapercu. Rétroviseur était la et a
pu admirer le 20¢ siecle automobile
et récolter quelques faits intéressants
que nous vous présentons ici.

D’abord, les pays. La Grande-Breta-
gne, les Etats-Unis, la France, I'Italie,
I’Espagne (oui, I’'Espagne), I’Allema-
gne, la République tcheque et le Ja-
pon ont tous marqué le premier sie-
cle de l'automobile. De ces huit
pays, la Grande-Bretagne et les
Etats-Unis sont ex aequo, inscrivant

PHOTO ALAIN RAYMOND, COLLABORATION SPECIALE
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Fiat 500 et Ferrari 250 SWB : sous la méme lettre F, deux expressions fort différentes de I'automobile, toutes deux figurant sur la liste des 100 voitures les

plus marquantes du 20 siécle.

20 voitures chacun. Viennent ensuite
I'Ttalie avec 19, la France avec 15 et
I’Allemagne avec 14. Ferment la
marche : le Japon (7), I’Espagne (2),
la Suede (2) et I'ancienne Tchécoslo-
vaquie (1).

Les trois grands

A tout seigneur, tout honneur.
Commengons par la Grande-Breta-
gne qui, malgré I'importance moin-
dre de sa population et de son éco-
nomie, réussit a se placer en téte, ex
aequo avec les Etats-Unis. Ses points
forts : I'ingéniosité de ses créateurs
et, des les années 1950, leur aptitude
a appliquer a l’'automobile les tech-
niques provenant de l’aviation, no-
tamment en matiere de chassis. Tres
présente entre 1951 et 1975 (11 voi-
tures sur 41), la Grande-Bretagne
disparait subitement du palmares
pour le dernier quart de siecle. Victi-
me du « mal anglais » provoqué par
I'immobilisme des dirigeants et I'in-
transigeance des syndicats, 1'indus-
trie automobile anglaise se décom-
pose pour passer presque
enticrement en mains étrangeres. Il
reste le génie des ingénieurs auto-
mobiles britanniques qui menent
encore trés majoritairement le bal
technique de la Formule 1.

Viennent ensuite nos voisins Amé-
ricains dont l'influence s’exerce sur-

Comptant
Disponible

- Barre stabilisatrice « Aileron

+ Moteur 2.0 L - Roues de 16 po - AM/FM/CD

Comptant
Disponible

I’PAR
MOIS*

de financement

A partir de

de financement

3189425A

lle-Perrot
1, Don Quichotte

(514) 453-3333 @
mu 875-1925

« Moteur 1.6 L - Banquette arriére 60/40 - AM/FM/CD
« Barre stabilisatrice « Volant inclinable

maZba=—=0

Comptant
Disponible

3189429

D.D.O.

3800, boul. des Sources

335-6331
685-5555

Mt
(514)

* location 48 mois, comtant ou échange équivalent Protégé 13258, Protégé 5 1325$ et Mazda 3, 1370%

transport et préparation en sus. Taxe en sus. 20,000km annuel. **

T.T.P. en sus

tout entre 1900 et 1950 ou ils par-
viennent a classer 15 voitures sur 49.
Ford, Duesenberg, Cadillac, Packard,
Chrysler, Auburn, Cord, Lincoln,
Willis, Studebaker et Tucker rivali-
sent d’élégance, de luxe, de dis-
tinction et de puissance. C’est sans
conteste, I’age d’or de l’automobile
américaine. Mais cette période faste
s’éteint brutalement apres 1950 et
les Etats-Unis, malgré leur puissance
industrielle grandissante — ou peut-
étre a cause d’elle — ne parviennent
qu’a placer cinq voitures marquantes
sur les 51 retenues pour la deuxieme
moitié du 20¢ siecle.

Pourquoi un tel ralentissement ?
Certains diront que l’Amérique a
perdu la passion de l"automobile
bien faite pour embrasser celle de
I'argent vite fait. Au vu des chiffres
d’aujourd’hui, on constate que la
baisse se poursuit et que la pente se
révele de plus en plus ardue a re-
monter. Aurions-nous perdu a tout
jamais lI’excellence des Cadillac, des
Packard et des Duesenberg d’antan ?

Dans le trio de téte, notons la posi-
tion surprenante de la petite Italie
qui, malgré la taille relativement res-
treinte de son industrie automobile,
réussit (avec 19 voitures choisies) a
se placer troisieme, derriere les deux
grands anglo-saxons. Mécaniques
sophistiquées, stylisme remarquable,

artisanat passionné, sport automobi-
le et voiture urbaine sont les points
forts de I'Italie qui se démarque no-
tamment entre 1926 et 1975 (20 voi-
tures sur 86). Les imbattables Alfa
Romeo des années 1930 sont suivies
des remarquables Lancia, des petites
Fiat, reines des villes, et des sédui-
santes Ferrari. Mais a l'instar de la
Grande-Bretagne, 1'Italie automobile
s’éteint dans le dernier quart de sie-
cle, victime elle aussi d’'un immobi-
lisme érigé en systeme et d’une qua-
lité d’exécution plus que médiocre.
Fort heureusement, reste la superbe
des grands stylistes italiens, 1'in-
croyable mythe qu’est Ferrari et, fai-
blement a 1’horizon, la renaissance
tant espérée de la grande marque
que fut Alfa Romeo.

Le duo franco-allemand

Moins prolifiques, mais parfois
tout aussi géniaux, les créateurs
francais et allemands se classent res-
pectivement quatrieme et cinquieme,
notamment grace a Renault, Citroén
et Bugatti d’'une part, et BMW, Audi,
Porsche et Volkswagen de l'autre. A
la sophistication des Bugatti s’oppo-

se la rigueur des Mercedes-Benz des
années 1930. A I'innovation des Ci-
troén s’‘oppose l’excellente mécani-
que des Porsche, et au caractere pra-
tique des Renault répond

I'ingéniosité des Audi.

Reste I’Espagne avec ses Hispano
Suiza, le Japon qui fait apparition en
1966 et la République Tcheque avec
ses révolutionnaires Tatra.

La palme de la marque la plus sou-
vent citée parmi les 100 voitures les
plus marquantes du 20e¢ siecle re-
vient a litalienne Lancia avec six
modeles retenus.

QUELQUES CHIFFRES

*Les 100 voitures les plus
marquantes du 20e siecle
proviennent de 57
constructeurs, dont 20 ont
aujourd’hui disparu.

*La décennie la plus fertile est
celle des années 1950 (20 sur
100), suivie des années 1960
(17 sur 100). Les années 1990
ne comptent que trois
voitures marquantes.
L’innovation s’essouffle !

*L’age d’or de I’automobile :
entre 1930 et 1970 (68 sur
100)

*Sur les 100 voitures
retenues, 73 sont
européennes, 20 américaines
et 7 asiatiques.

La Lincoln de Kennedy

en solde

LUDOVIC HIRTZMANN
COLLABORATION SPECIALE

La Lincoln Continental 1963 de
John F. Kennedy est toujours en
vente sur le site Web d’eBay. Cette
superbe limousine blanche, dernie-
re voiture de laquelle John Fitzge-
rald Kennedy est sorti vivant, n’a
pas trouvé preneur le ler décembre
dernier. Son propriétaire, John
Reznikoff, en voulait au moins un
million de dollars, américains bien
str. Moins gourmand, le vendeur
se contente désormais d’une mise a
prix de 200 000 dollars. Mais meé-

me a ce prix 13, rien ne dit que la
limousine présidentielle trouvera
preneur. Les clients d’eBay pou-
vaient acquérir en ce début de se-
maine une autre Lincoln Continen-
tal 1963, qui certes n’avait pas
transporté JFK, pour seulement
3 500 dollars. Les encheres pour la
voiture du président assassiné sont
ouvertes jusqu’au vendredi 12 dé-
cembre 10h29. Avis aux amateurs !
En savoir plus la Lincoln Continental de
Kennedy :Ebay (rubrique Auto - catégo-
rie Lincoln)

http://www.ebay.com
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Eclipse : un avant-
goat a Detroit

La vedette mécanique de Rapides et
dangereux se prépare a quitter la scene
pour faire place a une nouvelle Eclip-
se, plus racée, plus performante. C’est
du moins ce que laisse entendre la
direction du constructeur japonais
qui profitera de son passage dans la
ville de l'automobile a l'occasion du
salon de Détroit pour dévoiler la di-
rection esthétique qu’elle entend
donner a son populaire coupé sport.
C’est donc sous la forme d'une étude
conceptuelle que se présentera la
quatrieme génération de I’Eclipse
dont les lignes rondes et fluides pré-
figureraient le modele de série appelé
a voir le jour en 2005.

Surencheére

Soucieuse de remporter la bataille
des chevaux-vapeur, la société BMW
aurait, a-t-on appris, demandé a ses
avocats d’acquérir les droits pour les
matricules 560 et 660, laissant ainsi
penser qu’elle pourrait glisser son
moteur V12 a bord de ses actuels Sé-
ries 5 et 6. Affaire a suivre !

C'est Noél

La ou il se trouve, Agnelli doit souri-
re un peu. En effet « sa » Fiat Panda
vient d’obtenir le prix de « voiture
européenne de I'année » décerné par
un jury composé de 58 journalistes
européens. La petite italienne devan-
ce de 40 points la Volkswagen Golf
V et la Mazda 3 arrivées deuxieme ex
aequo. C’est la 11¢ fois de son histoi-
re que le groupe Fiat (Fiat, Alfa Ro-
meo, Lancia) voit un de ses modeles
décrocher ce titre qui permet bien
souvent de gonfler ses ventes. Face
aux autres candidates au titre, la Pan-
da a réussi a faire valoir ses qualités
« humaines » : fonctionnalité, gabarit
idéal pour la ville tout en embar-
quant cinq passagers, bouille sympa-
thique et prix accessible a tous.

Une ville,
une voiture

Apres la ville de Santa Fe (Nouveau-
Mexique), c’est au tour de celle de
Tucson (Arizona) d’inscrire son nom
sur I'un des produits de la gamme de
Hyundai. Le constructeur coréen don-
nera, en effet, le nom de cette ville
américaine a son prochain tout-ter-
rain compact dont la sortie est prévue
pour 2005. Sa silhouette ressemble
quelque peu au Kia Sorento avec ses
passages de roues et son bas de caisse
renforcés.

— Eric LeFrangois, collaboration spéciale
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Communauto roule en solitaire

LUC-SIMON PERRAULT
COLLABORATION SPECIALE

Avec 258 voitures et 113 points
de service, desservant 5000 au-
tomobilistes a temps partiel, I'en-
treprise d'auto-partage Commu-
nauto roule plutét bien. Lorsque
Benoit Robert a démarré I'affaire
a Queébec, il y a neuf ans, la quin-
zaine de clients sensibles a cette
nouvelle forme de transport ur-
bain n'avaient a leur disposition
Eue deux Pontiac Firefly et une
ord Fiesta usagée.

Applaudi et célébré, I’auto-parta-
ge poursuit néanmoins sa route
seul. Beaucoup de tapes dans le
dos par tous les intervenants ma-
jeurs du transport public au Qué-
bec, mais peu de mesures concretes
pour lui donner un coup de... roue.

Dans son plan d’action sur les
changements climatiques, I’ex-gou-
vernement péquiste inquiet de
l’laugmentation des émissions de
gaz a effet de serre, appuyait le par-
tage de voiture en promettant, en-
tre autres mesures, de faciliter I’ac-
cés au places de stationnement.
Fort de cet engagement, Commu-
nauto a demandé au ministere des
Transports de lui céder, contre
loyer, quelques places dans son
stationnement. Impossible, car trop
compliqué, a-t-on répondu a I’épo-
que. Une des principales occupa-
tions de Communauto a toujours
été de trouver des places de sta-
tionnements pour ses voitures.

L’auto-partage se veut un moyen

Beaucoup de tapes dans le

dos de la part de tous les
intervenants majeurs du

transport public au Québec,

mais peu de mesures
concrétes pour lui donner
un coup de... roue.

pour contrer l’explosion du parc
automobile et ses effets pervers sur
I’efficacité et ’achalandage des au-
tres modes de transports. « Il est il-
lusoire de penser que les gens vont
se passer de l’auto. Ce que nous
voulons c’est intégrer l’auto a I’of-
fre de transport public », explique
Benoit Robert, qui se définit com-
me un environnementaliste prag-
matique qui voudrait que l’antago-
nisme entre la voiture particuliere
et les transports publics disparais-
se: « Il faut arréter de les mettre
dos a dos et songer a les combi-
ner. »

Crise de croissance

Communauto recoit des dizaines de
demandes d’adhésion chaque jour.
Actuellement, il y a un mois d’at-
tente pour devenir membre.

Afin de satisfaire une clientele
plus nombreuse, ’entreprise a dé-
veloppé avec Clicnet un logiciel de
gestion de parc automobile et de

réservation. Pour en rentabiliser le
cout, Communauto vend ou loue
son logiciel a des entreprises sem-
blables ailleurs au pays. Aussi
I’installation progressive, d’ici la
fin de l’année 2004, d’ordinateurs
de bord, dotés d’une technologie
GPS, devrait permettre une gestion
efficace de tous les véhicules.

Ces mesures liberent la main-
d’oeuvre de taches fastidieuses. Ac-
tuellement, 40 % de la clientele ré-
serve par Internet, ce qui réduit le
nombre d’appels téléphoniques de
35 a 40 %. Le délai de facturation
passe notamment de trois semaines
a un jour tout en diminuant le
nombre d’erreurs, ce qui permet de
concentrer les efforts sur le service
a la clientele. On espere aussi qu’a
terme, les délais d’adhésion seront
réduits.

Présente dans les centres-villes de
Montréal, Québec, Sherbrooke et
Gatineau, ’entreprise désire, apres
avoir consolidé ses acquis, étendre
son service aux banlieues, ciblant
le marché de la deuxieme voiture
des ménages. Benoit Robert envisa-
ge l’avenir avec confiance : « Nous
sommes en train de devenir un ser-
vice de consommation de masse » .

Solution aux embouteillages

Le parcours de Communauto re-
monte a I’été 1992. Benoit Robert,
alors stagiaire au ministere des
Transports, s’intéresse de pres aux
questions environnementales et
plus particulierement aux expé-
riences d’auto-partage menées en
Europe et aux Etats-Unis. Il est
convaincu que cette forme de
transport est une solution a la
congestion automobile crois-
sante des villes. Malheureu-
sement, depuis la fin de la
Deuxieme Guerre mondiale,
les tentatives d’implantation
de l’auto-partage, autant en
Europe qu’en Amérique du
Nord, ont échoué et la formu-
le ne semble pas viable.
Pourtant il y a a Berlin une
petite entreprise qui met des
véhicules a la disposition ex-
clusive d’abonnés. Garées
dans le quartier de ses abonnés, les
voitures sont disponibles sans dé-
lai, jour et nuit. Benoit Robert se
demande si le concept serait expor-
table au Québec. En 1993, il décide
d’apprendre l’allemand et effectue
un voyage de recherches en Alle-
magne, mais aussi en Autriche et
en Suisse, avec I'intention d’étudier
en détail tous les rouages de I’auto-
partage.

La naissance au Québec

En aoit 1994, la coopérative Au-
to-Com voit le jour dans le quartier
Saint-Jean-Baptiste. L’étudiant de
I’Université Laval a étudié ce mar-
ché dans le cadre de sa maitrise en
aménagement urbain. La réponse,
bien que modeste, est tout de mé-
me favorable et un an plus tard une
centaine de clients bénéficient du
service.

En septembre 1995, Communauto
s’installe a Montréal et "entreprise
s’incorpore. Le modele coopératif

PHOTO ARCHIVES LA PRESSE©

« Il est illusoire de penser que les gens vont se passer de I'auto. Ce que nous voulons, c'est intégrer l'auto a l'offre de
transport public », dit Benoit Robert, fondateur de Communauto.

n’était pas adapté a une clientele
qui achetait un service et n’était pas
intéressée a s’impliquer dans le
fonctionnement de 1’organisation.
Le modele coopératif a subsisté a
Québec jusqu’en 1997 et en 2000 la
succursale Auto-Com a finalement
adopté le nom de Communauto.
Communauto s’est développé sans
subvention ou aide gouvernemen-
tale d’aucune sorte. Malgré les
nombreux prix et la reconnaissance

Chaussée mouillée
trucs pour rester en vie

L'EDITION NOUVELLES

Rien n’est plus désagréable, c’est
certain ! En effet, il pleut et vous
roulez sur une route évidemment
détrempée. Mais que se passe-t-
il ? Votre voiture prend-elle
maintenant des décisions toute
seule ? Oui, c’est a peu pres cela
car, en passant dans une flaque
d’eau, vos pneus ont perdu le
contact avec le sol et elle est par-
tie en aquaplanage.
L’aquaplanage se produit quand
les pneus perdent leur adhérence
sous l’effet combiné de la vitesse,
de l"usure, de la pression de gon-
flage et de la profondeur de l’eau
qui se trouve sur la chaussée. En
gros, il y a aquaplanage
lorsqu’une couche d’eau s’inter-
pose entre la route et les pneus,
ceux-ci pouvant alors se mettre a

glisser sur la surface de lI’eau.

Quand la chaussée est mouillée
(eau, neige fondante), les pneus
en bon état peuvent se frayer un
chemin dans l’eau et maintenir
leur contact avec la chaussée, a
condition de rouler a moins de 50
km/h. Si les pneus sont trop usés
(semelle lisse) ou insuffisamment
gonflés, ou si la flaque d’eau est
tres profonde, 1’aquaplanage de-
vient possible a plus basse vites-
se.

A des vitesses plus élevées (70
km/h ou plus), les pneus peuvent
littéralement monter sur la flaque
d’eau qui se forme devant eux et
« surfer » en surface, perdant ain-
si completement leur adhérence.

Les fabricants de pneus s’effor-
cent de créer des pneus toujours
plus performants sur chaussée
mouillée.

Pour éviter ’aquaplanage :

1- Examinez les pneus et véri-
fiez-en la pression régulierement.

2- Ralentissez fortement a 1’ap-
proche de flaques d’eau stagnan-
te.

3- Roulez sur les traces des véhi-
cules qui précedent.

Mais si votre véhicule fait de
I’aquaplanage :

1- Passez au point mort (dé-
brayez si vous avez une boite ma-
nuelle).

2- Actionnez les feux clignotants
de détresse.

3- Tenez fermement le volant et
orientez la voiture dans la direc-
tion souhaitée.

4- EBvitez de freiner ou d’accélé-
rer.

5- Regardez dans votre rétrovi-
seur si une voiture arrive derriere
vous.

Merci Spinell:

Fiers d"avoir contribué a votre succes au cours des sept dernieres années. Bonne route!

du milieu, la premiere entreprise
du genre en Amérique du Nord a
toujours di compter sur ses mai-
gres moyens.

« Alors qu’il se dépense des mil-
lions en transport, nous deman-
dons depuis longtemps au gouver-
nement d’investir quelques milliers
de dollars dans une recherche indé-
pendante pour mesurer les retom-
bées environnementales d’un servi-
ce comme le noétre. Une telle étude

démontrerait le bien-fondé de no-
tre démarche et ses effets positifs »,
croit Benoit Robert.

On estime que 2500 voitures de
moins roulent dans les rues de
Montréal, Québec, Sherbrooke et
Gatineau en raison des services of-
ferts par Communauto.

C’est encore peu, mais c’est tout
de méme une diminution d’émis-
sion de gaz carbonique dans l’at-
mosphere.

Shhh!!!
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Kia Amanti : la Buick coréenne ?

NADINE FILION )
COLLABORATION SPECIALE

VICTORIA, Colombie-Britannique — Si
I’on cachait le logo Kia de la nou-
velle Amanti 2004 et que 1’on fai-
sait monter a bord une succession
de conducteurs, tous seraient
unanimes : voila une grande ber-
line confortable, spacieuse, a la
tenue de route prévisible, avec un
nombre impressionnant de dispo-
sitifs de sécurité et d’équipement.
Mais faites réapparaitre le logo
Kia et soudainement, les nez se
levent. Tant pis pour les snobs
qui rateront une bonne affaire.

L’Amanti 2004, arrivée chez les
concessionnaires Kia en novem-
bre, est la premiere entrée du
constructeur coréen dans les caté-
gories de luxe en Amérique du
Nord. « La mission premiere de
notre nouvelle grande berline est
de rehausser lI’image de la mar-
que et d’attirer de nouveaux
clients dans nos salles d’exposi-
tion », dit le président de Kia Ca-
nada, Jim Park.

Ces clients, Kia compte les arra-
cher aux segments des berlines
intermédiaires de luxe. « Nous
savons que l’image y est impor-
tante et que certains achetent une
marque avant tout, a dit Bill Por-
ter, porte-parole canadien. C’est
pourquoi nous visons ceux qui en
veulent plus pour leur argent et
qui ne sont pas préts a débourser
un montant excessif. »

En avoir pour leur argent, les
acheteurs de I’Amanti en auront,
mais non pas en raison du prix de
détail (34 995 $) qui, contraire-
ment a la coutume des construc-
teurs coréens, n’est pas réelle-
ment moins élevé que chez les
concurrents. En fait, I’Amanti de-
mande 1485 $ de plus que la
Buick LeSabre et a peine 1130 $
de moins que la Mercury Grand
Marquis (versions de base).
L’Amanti tire plutot son épingle
du jeu avec un nombre impres-
sionnant de dispositifs de sécuri-
té : systeme de stabilité électroni-
que (ESP), controle de traction,
freins antiblocage (ABS), assis-
tance au freinage et huit coussins
gonflables.

La nouvelle Amanti 2004 de Kia.

Quant aux éléments destinés a
rehausser le confort des occu-
pants, ils sont étonnement nom-
breux pour une voiture de ce
prix : climatisation bi-zone, sie-
ges chauffants a ’avant, systeme
audio avec lecteur CD, neuf haut-
parleurs et commandes au volant,
rétroviseurs extérieurs chauf-
fants, essuie-glace chauffants qui
s’activent automatiquement a la
pluie, toit ouvrant, régulateur de
vitesses et phares a décharge a
haute intensité.

La championne du duplicata
Si Kia n’est pas le roi de I'innova-

tion, au moins a-t-il le mérite de sa-
voir copier les meilleurs éléments
de lindustrie. Ainsi, les phares
avant de l’Amanti ressemblent a
ceux de Mercedes, la grille fait pen-
ser a celle de Chrysler, la courbe de
toit reprend celle de la Lincoln
Town Car et la partie arriere... La
partie arriere ne ressemble a rien et
manque d’attrait, mais, dans l’en-
semble, la grande berline, avec ses
appliques extérieures de chrome,
arbore lair « exécutif » que Kia
voulait lui donner. D’autant que
seules quatre couleurs de carrosse-
rie sont offertes : noir, argent, gris et
blanc perle.

L’Amanti ne partage pas sa plate-
forme d’assemblage Equus avec sa
plus proche concurrente, la Hyundai
XG350 —du moins, pas pour
I'instant. Par contre, elle dispose du
méme moteur V6 de 3,5 litres et de
la méme boite automatique a cinq
rapports avec mode Steptronic (pas-
sage manuel des vitesses). Elle dé-
veloppe 200 chevaux, six de plus
que la Hyundai, mais moins que les
autres concurrentes comme Buick
LeSabre (205 chevaux), Mercury
Grand Marquis (224 chevaux) et
Toyota Avalon (210).

Kia s’entéte a faire figurer la nou-
velle Acura TL (270 chevaux) et la

PHOTO GRACIEUSETE KIA

BMW 330i (225 chevaux) dans la
liste des compétiteurs, mais ceux et
celles qui magasineront pour ces
deux derniers modeles n’entreront
probablement pas dans une salle de
montre Kia.

S’ils le font, ils trouveront la nou-
velle Amanti bien peu sportive et
auront l'impression de se glisser
derriere le volant d’'une Buick co-
réenne.

Les dirigeants canadiens de Kia
prévoient des ventes annuelles au
pays d’un millier d’Amanti. C’est a
peine quelques exemplaires de plus
que la Hyundai XG350 (947 voitu-
res I’an dernier).
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UN DETOUR RASSURANT

8997, boul. Pie-IX, Montréal

(514) 329-5467
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Une trousse hivernale spéciale pour les urgences routiéres.

Préparer les jeunes conducteurs
a une conduite sécuritaire en hiver

L'EDITION NOUVELLES

Statistique Canada dénombre envi-
ron 3 millions de conducteurs agés
entre 16 et 24 ans au Canada. Il im-
porte que les parents préparent les
adolescents et les jeunes conducteurs
aux difficultés de I’hiver, en s’assu-
rant que leur véhicule est en ordre,
qu’ils ont recu des conseils utiles et
qu’ils sont bien munis en trousses
d’urgence.

D’abord et avant tout, faites vérifier
leur véhicule soigneusement. Les
courroies, les tuyaux, les pompes a
eau, les batteries et les bougies doi-
vent étre bien entretenus. L'hiver a
tendance a augmenter les problemes
d'un véhicule. Une habitude simple
qui contribue a conserver l'efficacité
en carburant et le rendement du mo-
teur est I’entretien des bougies d’allu-
mage. « Trop de personnes sous-esti-
ment la puissance et I'importance des
bougies, mais elles sont exposées a
un stress plus important que toutes
les autres pieces du moteur », consta-
te Peg Campbelton, chef de marques
chez Autolite.

Mme Campbelton suggere de chan-
ger les bougies du véhicule tous les
48 000 kilometres ou selon les direc-
tives du fabricant.

Une fois qu’une inspection attentive
est terminée, assurez-vous que le
nouveau conducteur vérifie les rainu-
res des pneus et les essuie-glace de
méme que les niveaux de liquide,
comme le lave-glace et Il'antigel/
liquide de refroidissement. Bien des
automobilistes croient que ce produit
n’est nécessaire que pendant la sai-
son chaude afin d’éviter la surchauf-
fe, mais un mélange approprié est
nécessaire pour éviter le gel du mo-
teur dans des températures glaciales.
Les essuie-glace et le lave-glace sont
aussi essentiels.

Utilisez un additif concentré pour
lave-glace congu expressément pour
la conduite a des températures froi-
des. Pour les personnes qui garent
leur véhicule a I’extérieur, un additif
concentré pour le lave-glace avec un
produit déglagant convient parfaite-
ment aux personnes qui doivent se
rendre a I’école t6t le matin pendant
I'automne ou I’hiver, rapporte Megan
Currie, chef des marques chez Presto-
ne.

Rappelez aux nouveaux conduc-
teurs d’allumer leurs phares chaque
fois qu’ils utilisent les essuie-glace.
Cela contribuera a améliorer la visi-
bilité et leur permettra d’étre mieux
vu par les autres conducteurs. Accen-
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tuez l'importance de nettoyer l’en-
semble du véhicule et non seulement
une partie. Si le véhicule entier n’est
pas bien nettoyé, cela crée des situa-
tions dangereuses pour votre enfant
pendant la conduite et pour les autres
automobilistes circulant sur la route.
1l est aussi prudent de conserver un
réservoir au moins a moitié plein
pendant la saison froide. Cela consti-
tuera la seule source de chaleur si
I’automobile tombe en panne.

Bien que ces conseils d’entretien
préventif soient utiles, ils n’empéche-
ront aucunement que des problemes
potentiels surviennent. Préparez-vous
pour les urgences routieres avec une
trousse hivernale spéciale qui com-
prend : Un téléphone cellulaire; une
source d’énergie portative —en cas
de batterie morte, une lampe de po-
che, des fusées d'urgence — afin que
les autres automobilistes puissent
voir leur véhicule, des sacs de sable
— recommandés pour les véhicules a
traction arriere, un gonfleur de pneus
et un scellant, des vétements chauds
et des couvertures, du lave-glace dé-
glacant supplémentaire et du dégla-
¢ant en vaporisateur, un grattoir a
glace avec un balai a neige, des pro-
duits de traction pour les pneus, et
une pelle.
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DAVANTAGE DE CARACTERISTIQUES DE SERIE  UN STYLE A FAIRE TOURNER LES TETES ~ PRIX AVANTAGEUX LA MEILLEURE GARANTIE DE L'INDUSTRIE

Yo AUCUN

PAIEMENT

PENDANT

150 JOURS

sur les modeles
sélectionnés

(S
LA

MEILLEURE
GARANTIE DE

DE FINANCEMENT L'INDUSTRIE

A LACHAT:

SPECTRA RS 2004 - Un style propre

v Moteur de 1,8 L, DACT v Transmission manuelle a
5 vitesses v/ Deux coussins gonflables v Climatisation en
option v AM/FM/CD stéréo

LOCATION A PARTIR DE

A ’ACHAT DE TOUTE
SPECTRA NEUVE, OBTENEZ :

200 L

D’'ESSENCE
GRATUITS*

POUR UNE DUREE
b LIMITEE SEULEMENT

C\* FRAIS DE
LIVRAISON ET

DESTINATION
\D INCLUS

PAR MOIS
60 MOIS

AVEC SEULEMENT 2 095 $ DE COMPTANT
O $ DE DEPOT DE SECURITE

OU O % DE FINANCEMENT A L'ACHAT
ET AUCUN PAIEMENT PENDANT 150 JOURS

Modele GSX illustré® PDSF : 14 995 $**

RIO S 2004 - Elle vous en donne plus

v/ Moteur de 1,6 L, DACT / Transmission LOCATION A PARTIR DE

manuelle a 5 vitesses v AM/FM/CD stéréo
v Deux coussins gonflables v Roues de

* FRAIS DE
LIVRAISON ET
DESTINATION
INCLUS

PAR MOIS

14 po avec enjoliveurs complets v Poutrelles
latérales d’impact en acier v Support
lombaire au siege du conducteur

ET AUCUN PAIEMENT PENDANT 150 JOURS

60 MOIS

O $ DE COMPTANT
0 $ DE DEPOT DE SECURITE

OU O % DE FINANCEMENT A L'ACHAT

Modéle LS illustré’

RIO RX-V 2004 - Pur plaisir a conduire

AVEC CLIMATISATION v Moteur de 1,6 L,
DACT v Transmission manuelle a 5 vitesses
v AM/FM/CD stéréo v Roues en alliage de
14 po « Direction assistée v Phares
antibrouillard

LOCATION A PARTIR DE

* FRAIS DE
LIVRAISON ET
DESTINATION
INCLUS

PAR MOIS
60 MOIS

AVEC SEULEMENT 695 $ DE COMPTANT
O $ DE DEPOT DE SECURITE

OU 0 % DE FINANCEMENT A LACHAT

ET AUCUN PAIEMENT PENDANT 150 JOURS

PDSF : 12 650 $**

Modéle RX-V Commodité illustré’

SEDONA LX 2004 - La sécurité de niveau mondial

v/ Moteur V6 de 3,5 L, DACT
v Transmission automatique a 5 vitesses
v/ Climatisation avant et arriére
v/ Régulateur de vitesse v Glaces,

LOCATION A PARTIR DE

: 4 E ) PAR MOIS
60 MOIS

verrouillage des portes et rétroviseurs L ec SEULEMENT 4 850 $ DE COMPTANT

chauffants a commandes électriques

0 $ DE DEPOT DE SECURITE
OU 0 % DE FINANCEMENT A LACHAT

ET AUCUN PAIEMENT PENDANT 150 JOURS

Modéle EX-L illustré'

MAGENTIS LX 2004 - ['élégance abordable

v Moteur de 2,4 L, DACT v Transmission
Steptronic a 4 vitesses v Deux coussins
gonflables avec détecteur de présence
du passager v Climatisation v Glaces,
verrouillage des portes et rétroviseurs
chauffants a commandes électriques

LOCATION A PARTIR DE
| *
PAR MOIS

60 MOIsS

AVEC SEULEMENT 2 395 $ DE COMPTANT
O $ DE DEPOT DE SECURITE

OU 0 % DE FINANCEMENT A LACHAT

ET AUCUN PAIEMENT PENDANT 150 JOURS

) Garantie §

Modele EX-V6 illustré’

INDICE DE

~ SECURITE OPTIMALTT

PDSF : 25 595 $**

PDSF : 22 250 $**

Avantagel T LA MEILLEURE GARANTIE DE LINDUSTRIE
- GARANTIE DE BASE DE 5 ANS/100 000 KM
5.5.5 GARANTIE SUR LE GROUPE MOTOPROPULSEUR DE 5 ANS/100 000 KM
ASSISTANCE ROUTIERE AVANTAGE PLUS DE 5 ANS/100 000 KM
KIA @

KIA

Partez devant.

Offre en vigueur pour une durée limitée chez votre concessionnaire Kia. www.Kia.ca

<
g Albi le Géant Kia Boisvert Kia Bourassa Kia Kia de Brossard Kia de Drummondville Kia Gabriel
'é Mascouche (450) 474-3333 Blainville (450) 430-2223 Laval (450) 669-7040 Brossard (450) 671-5050 Drummondville (819) 478-2655 Dollard-des-Ormeaux (514) 426-7777
® Kia de Granby Gravel Kia Kia Grenville Joliette Kia Kia Valleyfield Kia des Laurentides
Granby (450) 777-0332 St-Jean-sur-Richelieu (450) 347-2835 Grenville (819) 242-0115 S.C.B. Joliette (450) 752-1952 Valleyfield (450) 370-1130 Lafontaine (450) 438-4438
Kia Mario Blain Kia Montréal Kia Repentigny Kia Longueuil Kia St-Eustache Kia St-Hyacinthe

Longueuil (450) 928-3000 St-Eustache (450) 623-9004
Ville-Marie Kia
Montréal 1-800-593-7046

St-Hyacinthe (450) 774-3444

Royal Kia
Lasalle (514) 595-6666

Montréal (514) 908-2300

Kia de Sherbrooke
Rock-Forest (819) 563-3737

Repentigny (450) 657-1031

Kia Sorel-Tracy
Tracy (450) 742-1542

McMasterville (450) 464-4551

Kia St-Léonard Kia Serge Morand Kia Trois-Riviéres
St-Léonard (514) 256-1010  St-Constant (450) 635-4610 Trois-Rivieres (819) 373-7300

D’autres options de location et de financement sont offertes. Pour tout renseignement, passez chez un concessionnaire. * Nos programmes de location-bail sont établis, sur approbation du crédit, par Services Financiers de Kia Canada, et sont applicables aux mode\es présentés : Rio S 2004 (RO5414), Spectra RS 2004 (ST5414), Rio RX-V 2004 (R05524),
Sedona LX 2004 (SD7524) et Magentis LX 2004 (MS7414). Durée de location-bail de 60 mois, avec taux de financement annuels respectifs de 2,40 %, 3, 25 %, 3,61 %, 5,33 % et 3,80 %; et versement initial ou equlvalent d’ echange de0$,2095%,695$%, 4850 % et 2395 $. Versement du premier mois de 169 $, 179 $, 209 $, 249 $ et
249 $, plus frais de livraison et destination de 0 $,0$, 0 $, 1 085 $ et 930 $, et frais d’acquisition de 350 $ e><|g|bles a la livraison. Lobllgatlon totale de \ocat\on bail pour les modeles presentes est basée sur un prix de détail suggéré du fabricant (PDSF) de 12 650 $, 14 995 $§, 16 250 $, 25 595 $ et 22 250 $, et se chiffre respectivement
24101409%,12835%,13235%,19790$et17335%; I opt\on d’achat a la fin de la location-bail est évaluée & 4 524,00 $, 4 590,50 $, 5 979,60 $, 9 913,00 $ et 7 524,00 $, taxes en sus. Le kilométrage alloué pour la location-bail est de 20 000 km/an (d’autres forfaits sont offerts) avec un supplement de 0,10 $ par kilometre excédentaire.
** PDSF : Rio S 2004 a partir de 12 650 $ Rio RX-V 2004 a partir de 16 250 $, Spectra RS 2004 & partir de 14 995 $ Sedona LX 2004 a partlr de 25 595 $ et Magentis LX 2004 a partir de 22 250 $. Les plaques, immatriculation, assurances, frais de livraison et destination, et taxes sont en sus, & moins d’ |nd|cat|on contraire. Le PDSF des
modeles présentés figure ci-dessus. Les prix peuvent étre modifiés sans préavis. Les concessionnaires peuvent vendre ou louer les véhicules & prix inférieur. § L'offre « Aucun paiement pendant 150 jours » s'applique aux modeles 2003 et 2004 sélectionnés. § Un taux de financement a I'achat de 0 % s 'applique pour une période maximale de
36 mois aux modeles 2004. Toutes les options de financement & I'achat excluent les frais de livraison et destination, plaques, assurances, frais d’administration et taxes applicables. Exemple de financement & I'achat : un montant de 10 000 $, & un taux de financement a I'achat de 0,0 %, donne des versements mensuels de 277,78 $ pour une
durée de 36 mois; le colt d’emprunt est de 0 $ pour un engagement de 10 000 $. L'offre peut varier selon le modele de véhicule choisi. Le versement mensuel et le codt d' emprunt varient selon le montant de I'emprunt, la durée du prét et le versement initial/équivalent d'échange. Certaines restrictions peuvent s'appliquer. T Les modeles présentés
sont légérement différents des modeles illustrés. 1 Résultats des tests de la NHTSA (National Highway Traffic Safety Administration). Pour tout renseignement, visitez www.nhtsa.dot.gov/ncap. 1f L'offre de « 500 litres d’essence gratuits » s'applique a I'achat de toute Spectra neuve seulement, et exclut les achats de véhicules d'essai ou de parcs de
voitures. Un bon-cadeau de 375 $ applicable & I'achat d’essence chez Petro-Canada" sera attribué a I'acheteur. Le bon-cadeau est valable pour 500 litres d’essence, au colt de 0,75 $ le litre. Pour tout renseignement, passez chez un concessionnaire Kia participant. Offre d’une durée limitée. KIA est une marque de commerce de Kia Motors Corporation.

Kia Victoriaville
Victoriaville (819) 758-5050
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Le F-150 abandonne les lignes fuyantes et aérodynamiques de son prédécesseur, jugées trop « fragiles » par les amateurs de camionnettes.

FORD F-150

Une vraie machine a sous

Clest le fantasme de tout constructeur : écouler, bon an mal
an, plus de 800 000 exemplaires d'un méme véhicule.
Impossible ? Voila pourtant ce que réalise la société Ford
avec la Série F et ce, sur le seul continent nord-américain. Et
de ce nombre, rapporte Ford, la vaste majorité des F-150
qui sillonnent nos routes ne transportent ni madriers, ni
blocs de béton, ni boites a outils. Etonnant ? En tout cas,
cela en dit long sur le pouvoir de séduction de cette
camionnette sur qui repose I'avenir de Ford, rien de moins.

o)

ERIC LEFRANCOIS

BANC D’ESSAI
COLLABORATION SPECIALE
elefranc@lapresse.ca

Avant d’entreprendre le tour du
propriétaire et d’analyser le com-
portement de cette camionnette,
il convient de rappeler que ce vé-
hicule est une formidable machi-

A RETENIR

Marque : Ford

Modele : F150 Super Crew

Version essayée : Lariat

Fourchette de prix: 35140 $ 345360%

Frais de transport et préparation : 1045 $

Lieu d'assemblage : Etats-Unis

Garantie de base : 3 ans/60 000 km

Chez les concessionnaires : maintenant

Site Internet : www.ford.ca

Concurrentes : Chevrolet Silverado, Dodge Ram

ne a sous pour Ford qui compte
beaucoup sur les profits qu’il gé-
nere pour mener a terme le déve-
loppement de ses autres produits.
On comprend mieux alors pour-
quoi chaque refonte de ce modele
est réalisée avec beaucoup de
précautions. Vu l'importance des
ventes, cette prudence se com-
prend, mais il faut savoir aussi
que le succes de la série F stimule
I’appétit et l’imagination de la

concurrence, d’ou la nécessité
d’innover, de prendre des ris-
ques.

Stre de son étoile, la série F
joue pourtant la carte de la conti-
nuité et de la discrétion. Bien en-
tendu, sur le plan esthétique, le
F-150 differe, et c’est tant mieux,
de la génération précédente jugée
trop « femmelette » par les ama-
teurs de ce modele. Plus expressif
visuellement parlant que le Tun-
dra (Toyota), voire le Sierra
(GMC), le F-150 n’a cependant
pas cherché a emprunter la voie
de Dodge qui, pour son Ram, a
fait table rase sur son passé pour
privilégier une allure plus
« Rambo ».

Une véritable auto de luxe

Cela dit, s’il y a longtemps que
vous n’avez pas pris place dans
une camionnette, vous serez
agréablement surpris par la Série
F qui n’a rien de rustique. Dans
sa livrée Lariat, la plus cossue de
la famille, le F-150 a de quoi faire
rougir une automobile de luxe.

Tout y est pour rendre les heures
passées a bord agréable : systeme
de divertissement, sellerie de
cuir, sieges baquets chauffants,
etc.

La liste des accessoires est lon-
gue et il vous faudra sans doute
plusieurs heures pour la passer
en revue. Les portieres s’ouvrent
sur un environnement soigneuse-
ment fini ou la qualité des maté-
riaux et de l’assemblage nous
changent des intérieurs parfois
baclés de la concurrence. Baquets
convenablement sculptés, posi-
tion de conduite confortable, ta-
bleau de bord élégant, instru-
mentation complete et
commandes bien disposées, cette
camionnette nous fait découvrir,
au fil des kilometres, un habita-
cle a la fois moderne et convivial.

Des reproches ? Le coussin de la
banquette arriere est ancré trop
bas et s’efface d’une drble de fa-
¢on (seul le coussin se souleve,

Sare de son étoile,

la série F joue la carte
de la continuité

et de la discrétion.

découvrant le nécessaire au rem-
placement d’une crevaison, le-
quel nous prive d’un espace par-
faitement plat) et les espaces de
rangement ne sont pas tous tres
pratiques dans le cadre d’une uti-
lisation quotidienne. Cette der-
niere critique peut étre atténuée
en visitant le catalogue d’acces-
soires, lequel propose notamment
de pratiques espaces de range-
ment arrimés au pavillon.

Mais l'intérét d’une camionnet-
te, n’est-ce pas sa benne ? Celle
du F-150 promet d’étre plus ac-
cueillante que celles des concur-
rents en raison de ses parois plus
hautes et aussi par son hayon suf-
fisamment léger pour qu’il ne
tombe pas sur le pare-chocs arrie-
re comme une tonne de briques.

PHOTO ERIC LEFRANCOIS, COLLABORATION SPECIALE
Dans sa version CrewCab, les portiéres s'ouvrent dans le « bon sens ». L'accés
ne pose pas de problemes et le dégagement a I'arriere est plus que suffisant.

BIGGERISBETTER ?

Ford F1I50  GMC Sierra
rew Cab rew Cab
Lariat 4x4 4x4
Empattement / longueur 3531/5685 3644/5735
Largeur / hauteur 2009/1897 1994/1963
Dégagement av. (jambes/hanches/épaules/téte)  1049/1621/1671/1019 1049/1560/1656/1033
Dégagement arr. (jambes/hanches/épaules/téte) 991/1603/1671/1006  993/1598/1653/1002
Hauteur des parois 566 495

Nouveau
modele?
Bon vieux

Gouverneur.

Pathfinder
Armada 2004

a partir de _

53500*

plat * 4 roues motrices * Et plus...

Auto Gouverneur Nissan

52 concessionnaires, un seul gouverneur

3188900A

**A 'achat : frais de transport, de préparation et taxes en sus. Tout financement est sujet 4 approbation de crédit. La photo est a titre indicatif. Pour de plus amples détails, communiquez avec Auto Gouverneur Nissan. A bientét.

Moteur V8 Endurance a DACT de 5,6 litres, 300 ch.
e Transmission automatique & 5 rapports et contrle
électronique avec mode traction/remorquage * Roues de 4
17 po ¢ Freins ABS ¢ Hayon a commande électrique
* Galerie de toit et marchepieds ¢ Capteur sonar & 'arriere
* Sonorisation Bose"” avec changeur de 6 CD au tableau
de bord, 10 haut-parleurs * Console centrale trés
fonctionnelle avec prise de 12 volts * Sieges du passager
avant, de la 2° et de la 3° rangées a dossiers rabattables a

305 St-Martin Est, Laval

(450) 668-1650 / www.autogouverneur.com
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Lourde mécanique

ERIC LEFRANGOIS
COLLABORATION SPECIALE

L’horreur ou la beauté, c’est selon, du
merveilleux monde de la camionnet-
te C’est la possibilité de s’en faire fa-
briquer un presque sur mesure. A
moins de vouloir de quoi occuper vos
soirées cet hiver ou de savoir exacte-
ment ce que vous recherchez, il y a
de fortes chances que vous acquériez
celui qui se trouve sur le terrain du
concessionnaire de votre choix.

Pour étre frang, il est impossible de
passer en revue toutes les combinai-
sons proposées par la Série F, et en-
core moins de porter un jugement dé-
finitif compte tenu des multiples
combinaisons possibles. Ainsi, par
exemple, glissez sous le capot de la
livrée a empattement court a deux
roues motrices le V8 de 4,6 litres et
les performances sont fort accepta-
bles. Boulonnez le méme V8 dans
une version a cabine allongée a qua-

FICHE TECHNIQUE

Ford F-150

Moteur : V8 5,4 litres

Puissance : 300 ch. 5000 a tr/mn

Couple : 365 a 3750 Ib-pi.a tr/mn

Transmission de série : automatique
a4rapports

Transmission optionnelle : aucune

Mode : quatre roues motrices temporaire

Poids : 2542,8 kg

Capacité de remorquage min / max :
2835kg /3465 kg

Rapport poids-puissance : 8,47

Accélération 0-100 km/h : 8,72 sec

Consommation moyenne : 18,9 /100 km

Capacité du réservoir d’essence : 95 litres

Essence recommandeée : ordinaire

Direction : crémaillére

Rayon de braquage : 13,74 métres

Suspension avant /arriére : ind / ess.rig.

Freins av/arr : disque/disque

tre roues motrices, et il se met a suer
a grosses gouttes. Petit conseil d’ami :
le 5,4 litres, plus puissant cette an-
née, se révele toujours le plus efficace
des deux, surtout si le mode privilé-
gié est quatre roues motrices (4X4).
De plus, contrairement a la croyance
populaire, ce moteur est loin d’étre
une vieillerie sur le plan technique.
Désormais coiffé d'une culasse a trois
soupapes par cylindres, ce 5,4 litres
est, par ailleurs, le premier moteur
V8 modulaire de Ford a adopter un
systeme de calage variable des sou-
papes.(VCT).

Le F-150 est plus massif que son
prédécesseur, et de beaucoup : pres
de 300 kilos de plus que le modele
précédent, ce qui est énorme ! Cher-
chant presque a s’excuser de l’avoir
engraissé de la sorte, les concepteurs
ont tenté de nous faire valoir que cet-
te augmentation de poids, bien que
significative, aura des effets bénéfi-
ques sur la rigidité du chassis. On
veut bien le croire, mais il convient
aussi d’ajouter que le poids entraine
inévitablement une consommation
d’essence plus importante. D’ailleurs,
le V8 Triton de 5,4 litres ne ménage
pas l'or noir qui flotte dans son im-
mense réservoir et sa voracité en hy-
drocarbures est comparable a celle
d’adolescents en pleine croissance.
C’est tout dire. Plus puissant qu’il ne
I’a jamais été, ce 5,4 litres est, malgré
ses 300 chevaux, incapable de rosser
un 5,3 litres Vortec au chapitre des
accélérations, des reprises et de la
consommation. Mais le F-150 n’est

PHOTO ERIC LEFRANGOIS, COLLABORATION SPECIALE

Premier V8 de Ford a adopter le dispositif de calage variable des soupapes, le Triton 5,4 litres délivre 300 chevaux,
mais demeure toutefois incapable de tenir la dragée haute face aux mécaniques proposées par ses concurrents.

tout de méme pas une tortue. On
sent bien que le V8 Ford en a lourd a
tirer, mais 1’étagement de la boite au-
tomatique (quatre rapports) combi-
née a la force de couple présente sur
une plage plus étendue, masquent en
partie le poids de l'attelage.

A défaut d’étre un « foudre de guer-
re », cette mécanique a la courtoisie
de ne pas trop élever le ton lorsqu’el-
le est durement sollicitée. Le pick-up

Pneus : 275/70R17

La plus cossue des F-150,

PHOTO ERIC LEFRANGOIS, COLLABORATION SPECIALE

la livrée Lariat, est décorée avec gout. Les

assemblages sont précis et la qualité des matériaux est raffinée.

est aidé en cela par une cabine sa-
vamment insonorisée qui permet au
F-150 d’étre, a l'instar du Tundra de
Toyota, aussi discret qu'une tres bon-
ne berline. Outre le silence de roule-
ment, on retient également la présen-
ce dune direction a pignon et
crémaillere précise qui lit avec une
acuité certaine les modulations de la
route.

Pas de régime amaigrissant

C’est la que le F-150 se révele un
tantinet moins agile que certains de
ses concurrents. Stable, il l’est, mais
on ressent tout de méme, a le condui-
re, qu’on ne doit ni le brusquer, ni le
traiter comme une « vulgaire » berli-
ne. Bref, la camionnette manque de
vivacité ce qui, sans l'ombre dun
doute, est imputable a son poids éle-
vé, mais aussi a ses suspensions assez
fermes.

Guere plus maniable que ses princi-
paux concurrents, le F-150 peut ce-
pendant compter (en option) sur un
dispositif d’alerte qui s’avere particu-
liecrement utile lorsque vient le temps
de trouver un espace de stationne-
ment. De plus, I'imposante surface
vitrée, malgré une ceinture de caisse
assez haute, rassure quiconque doit
se déplacer a son volant dans les zo-
nes urbaines. Agréable en utilisation
quotidienne, le F-150 affiche un com-
portement tout a fait civilisé. Quoi-

quun brin sautillante sur mauvais
revétement et lorsque la benne est vi-
de, ce véhicule compte sur des élé-
ments suspenseurs somme toute as-
sez rigides qui permettent ainsi de
contenir les mouvements de caisse.
Enfin, c6té freinage, le F-150 fait ap-
pel a un quatuor de disques ventilés
('antiblocage et le répartiteur électro-
nique figurent de série) qui lui assure
des distances de freinage raisonna-
bles a condition de ne pas trop abu-
ser. Because le poids toujours. Le régi-
me amaigrissant, ce sera pour une
autre fois.

ON AIME

> Présentation intérieure élégante

> Solide freinage

> Chassis rigide

ON AIME MOINS

> Rapport puissance /consommation décevant

> Refonte de poids

> Sautillement des suspensions
sur mauvais revétements

INFORMATION,
PREVENTION,
SOLUTION

Tous les dimanches dans

LA PRESSE
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est passé...
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Au choix!

Location ou financement a
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La Volvo S40 2004 comprend :

Boite automatique 5 vitesses, contrdle de température,
sieges chauffants, puissant moteur de 170 chevaux,
deux coussins gonflables avant et coussins latéraux,
rideau gonflable et plus...
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Les

paiements recc)rds

PQGECTON:A
EXTRAATENTIVE

Tous les modeles Toyota comprennent I'assistance routiére, un plein réservoir d'essence et des tapis protecteurs.

*Basé sur une location de 48 mois. Location 60 mois pour Echo. Exception de la Prius. Limite
de 24 000 km/année. Frais de 0,15$/km excédentaire ou moins. Transport et préparation

VOUS sur
nos spéciaux 7
de décembre.

BLITZ 2003 9 9%

Financement @ partir de
@awier  VOY€Z NOS Spécialistes

544), rue St-Hubert Tél.: (514)274-5471

SUPER CENTRE NISSAN MONTR
Nissan Sentra 1.8 2004

3191356

7] pour un temps limité.

3190787

UPTOWN VOLVO

Exclusivement Volvo depuis 1961

4900, rue Paré

737-6666

www.uptownvolvo.com

inclus. Toutes taxes, frais d'enregistrement et assurances en sus. Contactez-nous pour plus de
détails. Photos a titre de référence seulement.

TOYOTA

TOYOTA

Spinelli Lexus Toyota
561, boul. Saint-Joseph (prés du bord de I'eau) Lachine
514 634-7171 1800 352-6111

Spinelli Fairview Toyota
10, Auto Plaza (prés du Centre Fairview) Pte-Claire
514 694-1510 1 800 326-1510

Passionné de I'automobile depuis 1922

3190747A

SPINELLIauto.com

L

-]

Nissan Maxima 2004

4 6 9s Imois* Location 48 mois

NISSAN

fait partie du Groupe (ité
Super Centre Nissan Montréal depuis 22 ans

—y PATHFINDER CHINOOK 2004

Premier versement

3500, rue Jean-Talon Ouest

‘ W

Seulement A - <

0$ DEPOT DE SECURITE
Imo‘s* ENSEMBLE OPTION PLUS
POUR 20$ DE PLUS

0$ COMPTANT

2 PREMIERS
VERSEMENTS
GRATUITS!
EN LOCATION

ﬁg\

NAMUR

C0739:3115 <

citenissan.com

de location
~ payé par NISSAN

399 mes
é Location 48 mois

* Vlenez nous voir pour des informations supplémentaires.

(juste a I’est de Cote-des-Neiges)




MERCI DE FAIRE DE FORD LE CHOIX N°1 AU PAYS*®

Venez choisir votre vehicule Ford
ou Lincoln 2003 ou 2004 neuf

en stock et courez la chance de
gagner votre achat ou votre location
en entier. Il y a 7 véhicules par
semaine a gagner.

ACHAT OU LOCATION
500 $ GARANTI
ou

1500 $
2 500 $

5000 $

10 000 $
ou

GAGNEZ VOTRE VEHICULE"!

TOUT LE MONDE EST GAGNANT!
ET... OBTENEZ DES MAINTENANT

NEUFS EN STOCK

de financement
a I'achat

NEUFS EN STOCK

de financement
a I'achat

jusqu’a 60 mois* jusqu’a 48 mois*
+500%$a15008$ de

, rabais supplementaire™*
PASSEZ SANS TARDER POUR UN MEILLEUR CHOIX DE VEHICULES.

Mustang 2004*

3185198

Bien pensé

*Selon les immatriculations des véhicules de marque Ford dans les données d’'immatriculation Polk de janvier & aoGt 2003. ¥ Pour connaitre les chances de gagner et la répartition des prix par région, consultez le reglement du concours. Aucun achat nécessaire. Concours ouvert aux personnes
‘QQ?E)* résidant au Canada et détenant un permis de conduire valide. Soixante-quatre (64) grands prix équivalant au colt d’achat ou de location du véhicule choisi, 25 rabais de 10 000 $, 50 rabais de 5 000 $, 250 rabais de 2 500 $ ou 1 000 rabais de 1 500 $. Toutes les taxes sont calculées sur le plein
Dt REMISY

SR prix d’achat ou de location d’un véhicule Ford ou Lincoln 2003 ou 2004 neuf en stock avant la déduction du rabais de 500 $ et des autres rabais. Les rabais seront attribués instantanément du 13 novembre 2003 au 15 janvier 2004. Question mathématique requise. Réglement complet du
—

concours a ford.ca ou chez votre conseiller Ford. Le nombre de prix est établi au début du concours et diminue au fur et a mesure. Certaines restrictions s’appliquent. *Loffre de 0 % de financement jusqu’a 60 mois s’applique a I'achat de la plupart des véhicules Ford 2003 neufs en stock, a
I'exclusion des modéles Lincoln, Thunderbird, Escape, Econoline, Série F dont le PTAC dépasse 3 856 kg ainsi que les éditions spéciales Harley-Davidson et les véhicules spéciaux SVT. *Loffre de 0 % de financement jusqu’a 48 mois s’applique a I'achat de la plupart des véhicules Ford 2004
neufs en stock, a I'exclusion des modéles Lincoln, Mustang, Thunderbird, Freestar, Econoline, Ranger, Série F a cabine simple et a cabine double dont le PTAC est inférieur a 3 856 kg, Série F SuperCrew, Série F a chéassis-cabine dont le PTAC est supérieur a 3 856 kg ainsi que les éditions
spéciales Harley-Davidson et les véhicules spéciaux SVT. **Le rabais supplémentaire taxable du constructeur de 500 $ a 1 500 $ s’applique a I'achat de la plupart des véhicules Ford 2003 neufs en stock a I'exclusion des modéles Lincoln, Thunderbird, Escape, Econoline, Série F éditions
spéciales Harley-Davidson et les véhicules spéciaux SVT. Les taxes doivent étre calculées sur le montant total a I'achat avant la déduction du rabais. Ces offres s’adressent a des particuliers sur approbation de Crédit Ford et ne peuvent étre jumelées a aucune autre, a I'exception de la remise aux
diplémés pour laquelle certaines conditions s’appliquent. Ces offres s’appliquent uniquement aux véhicules neufs en stock. Voyez votre conseiller Ford pour obtenir tous les détails. Ces offres sont d’une durée limitée et peuvent étre annulées en tout temps sans préavis.

3185314A
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Voyants bruyants
pourquoi ce tapage ?

L'EDITION NOUVELLES

Il n’y a pas si longtemps, vous mon-
tiez dans votre véhicule et tourniez la
clé. Quelques voyants clignotaient
pendant une seconde, le moteur dé-
marrait et vous étiez prét a partir. Ce
n’est plus le cas. Un véhicule ou un
camion moderne est doté de clochet-
tes, de sonneries et d’'une panoplie de
voyants lumineux, dont la plupart
s’allument ou se font entendre brie-
vement, lorsque vous vous asseyez et
faites démarrer le moteur. Alors que
signifient-ils et quelle attention de-
vez-vous leur porter ? Découvrons-le
sans oubliez pas que tous les véhicu-
les n’ont pas le méme type ou le mé-
me nombre de voyants, de clochettes,
de sonneries ou de messages infor-
matisés.

Avant de partir, vous devez vous
rappeler quelques points. Tous ces
dispositifs ont le méme objectif fon-
damental. Communiquer avec vous.
Parfois cette communication portera
sur des conseils utiles ; comme le fait
que les clés soient toujours dans le
contact. La plupart du temps, cette
communication est une mise en gar-
de importante que vous devez res-
pecter et reconnaitre et a laquelle
vous devez réagir. Alors, commen-
cons par sortir du véhicule.

Ding, ding, ding ou bip, bip,
bip !'Vous venez de sortir du véhicu-
le, la porticre est toujours ouverte et
le véhicule vous parle. Vous avez
probablement laissé la clé dans le
contact. Relaxez, cela arrive a tout le
monde.

Ding, ding, ding encore!: Vous
étes dans le véhicule et vous l'avez
fait démarrer. Pendant quelques se-

DaimlerChrysler
livre sa premiére
voiture 3 pile

a combustible

AGENCE FRANCE-PRESSE

Le constructeur automobile germa-
no-américain DaimlerChrysler a li-
vré jeudi sa premiere voiture parti-
culiere a pile a combustible au
monde, le « F-Cell », a la plus im-
portante compagnie de gaz urbain
du Japon, Tokyo Gas Co..

DaimlerChrysler a déja lancé cou-
rant 2003 des véhicules profession-
nels a pile a combustible dans le
but de développer des technologies
respectueuses de l’environnement.
En 2002, Toyota Motor et Honda
Motor avaient en premiere mondia-
le loué ce type de véhicule a des mi-
nisteres japonais, a la ville de Los
Angeles et a deux universités cali-
forniennes.

Un véhicule a pile a combustible
utilise de I’électricité produite a par-
tir d’oxygene et d’hydrogene sous
pression.

En 2004, DaimlerChrysler livrera
au total 60 modeles de « F-Cell » au
Japon, en Allemagne, aux Etats-
Unis et a Singapour. Des établisse-
ments comme 1’Agence de protec-
tion de I'environnement américaine
ou le fabricant de pneus japonais
Bridgestone Corp. feront partie de
ses clients.

condes vous entendez la clochette,
probablement parce que vous n’avez
pas attaché votre ceinture. Alors, atta-
chez-la immédiatement. En fait, vous
devriez attacher votre ceinture avant
méme de tourner la clé de contact.
Voila une clochette que vous ne de-
vriez jamais entendre.

Des voyants a profusion : Lorsque
vous démarrez votre véhicule ou ca-
mion, toutes sortes de voyants cli-
gnotent, puis vous ne les revoyez
plus. Plus loin, nous parlerons de ces
voyants et de la facon dont vous de-
vriez réagir lorsqu’ils s’allument. Ce
qui est tres bien, mais il est plus im-
portant de lire attentivement le ma-
nuel du conducteur. Ainsi, vous con-
naitrez exactement la signification
des voyants et saurez si votre véhicu-
le présente des différences.

Voyant de ceinture: Plutot évi-
dent. Vous ne portez pas attention a
la clochette. Encore une fois, faites at-
tention. Pour votre bien, attachez vo-
tre ceinture.

Voyant du sac gonflable : 11 est en
général orange et clignote brievement
lorsque vous démarrez le véhicule.
Souvent, il a I'apparence d’'une per-
sonne qui tient un ballon de plage. Si
ce voyant s’allume lorsque vous con-
duisez, menez votre véhicule chez le
concessionnaire des que possible. Le
sac gonflable ne fonctionne peut-étre
pas correctement.

Voyant de frein : Il est en général
rouge et présente un petit disque
rond ou le mot « frein ». 11 indique
que le frein a main est serré et que
vous devriez le desserrer avant de
rouler. Si le voyant ne s’éteint pas
apres avoir desserré le frein, cela peut
indiquer que le niveau de liquide de

frein est bas ou que le systeme de
freinage fonctionne mal. Appelez vo-
tre concessionnaire. N'utilisez pas le
véhicule tant que le probleme n’est
pas résolu.

Voyant de température : 1l res-
semble souvent a un thermometre.
S’il s’allume lorsque vous conduisez,
cela signifie que le moteur surchauffe
peut-étre. Cela peut étre causé par un
manque de liquide de refroidisse-
ment (antigel et eau) ou d’huile. Ar-
rétez le véhicule et laissez-le refroidir,
puis ajoutez du liquide de refroidis-
sement ou de I’huile au besoin ou
demandez de l'aide. Utilisez toujours
des liquides de refroidissement dont
le nom est reconnu et des huiles de
qualité supérieure. Ces produits assu-
rent une meilleure protection au mo-
teur.

Voyant de feux de route: Il est
généralement bleu et indique que
vos feux de route sont allumés, ce
que vous devriez toujours savoir.
Rappelez-vous de n’utiliser vos feux
de route qu’au besoin.

Voyant du moteur : Celui-la est
un peu plus difficile, car son fonc-
tionnement varie selon les véhicules.
Toutefois, en général, il appartient au
systeme diagnostique du véhicule et
indique un mauvais fonctionnement.
Le probleme peut étre tres mineur,
comme un bouchon d’essence mal
fermé, ou étre tres grave. 1l est préfé-
rable de conduire avec attention pour
vous rendre chez votre concession-
naire le plus t6t possible. Cependant,
cela peut attendre apres le coiffeur ou
le magasinage, mais évitez les voya-
ges.

Alternateur / Batterie : Vous pou-
vez conduire avec une batterie morte

et un bon alternateur ou une bonne
batterie et un alternateur défectueux,
mais pas tres longtemps. Si ce voyant
s’allume, il y a un probleme électri-
que. Cela peut étre aussi simple
qu’une courroie lache, mais cela peut
aussi étre plus grave. Résolvez le pro-
bléme rapidement.

Voyant d’huile: Il s’agit de 1'un
des voyants les plus importants. 1l in-
dique que la pression d’huile est trop
basse. S’il s’allume en route, arrétez
le moteur des que possible et vérifiez
le niveau d’huile. Au besoin, ajoutez
de I'huile de qualité. Si le voyant de-
meure allumé méme si le niveau
d’huile est normal, arrétez le moteur
immédiatement et appelez votre con-
cessionnaire pour obtenir du service.

Voyant ABS / Anti-patinage : Ce
voyant important clignote générale-
ment lorsque le systeme ABS est uti-
lisé et s’éteint le reste du temps. Sou-
vent le méme voyant clignotera si un
systetme de controle de traction ou
d’anti-patinage est utilisé et, une fois
encore, il demeurera éteint le reste du
temps. Si ce voyant s’allume pendant
la conduite normale, le systeme de

freinage peut avoir un probleme et
vous devriez consulter votre conces-
sionnaire le plus tot possible. Note :
Dans certains véhicules, vous pouvez
fermer le systeme ABS ou le systeme
de controle de traction et le voyant
demeure toujours allumé.

Voyants de surveillance : Ces pré-
cieux petits amis vous disent ce que
vous devriez déja savoir, ce qui signi-
fie que ce sont les voyants les plus
appréciés. Ils comprennent, sans or-
dre particulier, les voyants qui vous
avertissent d’'un niveau d’essence ré-
duit, d’'un niveau de lave-glace bas,
d’une porte ouverte, de valise ouver-
te, du désembueur toujours actif, des
sieges chauffants qui sont toujours
chauds, de plaquettes de frein usées
et, le favori de tous, du convertisseur
catalytique qui refuse de convertir.

Sayonara ! : : Certains véhicules, ca-
mions et VUS ne se contentent pas de
sonner et de clignoter. Ils parlent et
vous disent des choses comme « le
niveau d’essence est bas, le niveau
d’essence est bas... » Et comme nous
sommes Canadiens, ils s’expriment
en francais et en anglais.

A ne pas manquer
avant qu’on en manque.

q
% Informez-vous

sur cette
nouvelle
option

CR-V LX 2003

#:338%

pour une location de 48 mois

Honda

[Ql

3189033

Incluant 96 000 km Option 05 comptant disponible

Transport et préparation inclus en location seulement

CR-V LX 2003

ab”’e

ODYSSEY EX 2003

w 388%”

pour une location de 48 mois

240 chevaux

* Groupe électrique
* Roues de 16"

e, 327-7777

Montl'eal Nord

Visitez notre site : www.gabriel.ea onpAa

= Moteur V6 VTECMS, 3,5 litres,

* Climatisation automatique sans CFC

= Systéme antivol immobilisateur

ODYSSEY EX 2003

Période de location : 48 mois. Le montant initial requis ou échange équivalent. CR-V LX modele RD 7743PL 2 915$. Odyssey LX (modele RL1853PK) 4 255 $. Programme 0 $ comptant également offert.
Franchise de kilométrage de 96 000 km; frais de 0,12 $ le kilométre excédentaire. Frais de publication, taxes, immatriculation, assurance et frais d’administration en sus. Offre d’'une durée limitée.

| <

== 7000, boul. Henri-Bourassa Est

3179948

QU'IL NEIGE !

VOLVO XC90 2004

648Y

/39 mois

5708

/39 mois

Entrez dans ’hiver au volant
d’une de nos incroyables Volvo
a traction intégrale. Venez faire un essai
sur route aujourd’hui méme.

VENTES N
\ATI[P]“LES}/ \ﬂ\’l‘ S
\ 2000 ¢ Ny 1999

N\ ‘/L’

UPTOWN VOI.VO

Exclusivement Volvo depuis 1961

4900, rue Paré

737-6666

www.uptownvolvo.com

La nouvelle 5° évolution

Pour une puissante révolution.

Un mois gratuit pour Noél'!

Jusqu’au 31 décembre seulement, les concessionnaires BMW vous offrent un mois gratuit en plus

3188548A

de I'offre en vigueur dans cette annonce. Une occasion unique d’ajouter le plaisir de conduire aux
joies du temps des Fétes. Hatez-vous !

* Allocation de 20 000 km par année, 0,16 $ par km additionnel, acompte de 4 125 $, transport et
préparation inclus. Taxes et immatriculation en sus. Offre valable pour un temps limité seulement.

A partir de

749

par mois pendant 39 mois

BMW Série 5

www.bmwmontreal.ca

Montréal

BMW Canbec

4090, rue Jean-Talon Ouest
(514) 731-7871
www.bmwcanbec.com

Banlieue Ouest
Automobiles Jalbert
16710, autoroute
Transcanadienne
Kirkland

(514) 695-6662

(514) 343-3413
wwwi.jalbert-auto.qc.ca

Offre valable sur le modéle 2004 530i neuf, en stock. Le taux de location est celui
offert exclusivement par les Services financiers BMW et est disponible aupres des
concessionnaires BMW participants, conditionnellement & I'approbation du crédit.
Profitez du programme de dépot de sécurité multiple pour obtenir un taux d'intérét
encore plus avantageux. *Un montant équivalent a la premiere mensualité jusqu'a
un maximum de 1000 $ taxes incluses sera remis lors de la livraison. Cette offre est
applicable sur des locations de 36 mois ou plus. Les mensualités tiennent compte
du rabais des concessionnaires participants et sont établies en fonction d'un
contrat de crédit-bail a terme de 39 mois et d’un versement initial tel qu'indiqué.
Le taux de location est de 7,75 %. Valeur résiduelle garantie de 41230 $. Des frais
de 0,25$ le kilometre s'appliquent sur la portion du kilométrage excédant
20000km par année. Premier versement et dépot de sécurité exigés. Consultez
votre concessionnaire BMW du Grand Montréal pour connaitre tous les détails.
Cette offre prend fin le 31 décembre 2003. Photo a titre indicatif seulement.
Entretien inclus pendant 3 ans ou 60 000 km selon les intervalles recommandés par
BMW. Fret, transport, préparation, frais d’administration et taxes en sus.

Le plaisir
de conduire:®

BMW Laval

2450, boul. Chomedey
(450) 682-1212

(514) 990-2269
www.bmwlaval.com

Rive-Sud

Park Avenue BMW
Nouvelle adresse

8400, boul. Taschereau Ouest
Brossard (450) 445-4555
Montréal (514) 875-4415
www.parkavenuebmw.com

3188550
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PAS DE PANIQUE!

| 'emballement
soudain du moteur

RENE FAGNAN )
COLLABORATION SPECIALE

Quand un moteur s’emballe, il se
met soudainement a tourner de
plus en plus vite. Si vous étes en
vitesse, cela crée une accélération
soudaine. « Ce n’est pas si rare
que cela, explique Yvon Lapoin-
te, directeur de l’éducation rou-
tiecre au CAA-Québec lors d’un
stage donné chez PMG Technolo-
gies. Et quand cela arrive, il faut
savoir comment réagir car c’est
paniquant. On ne possede plus le
contrdle de son véhicule. » L’em-
ballement du moteur peut étre
causé par une défaillance de la
gestion du moteur, une fuite de
vacuum, le grippage du cable
d’accélérateur ou, c’est tres fré-
quent en hiver, le coincage de la
pédale sous le tapis.

« En cas d’emballement, il n’y a
qu’une seule chose a faire : frei-
ner et immobiliser son véhicule
avec des manoeuvres simples et
faciles », conseille M. Lapointe.
La premiere méthode exige de
freiner énergiquement et, si cela
est possible, de diriger son véhi-
cule vers l"accotement. Il ne faut
pas hésiter a appuyer de toutes
ses forces sur la pédale de frein.

Des exercices en piste nous ont
clairement démontré la force con-
sidérable avec laquelle il faut ap-
puyer sur la pédale de frein pour
immobiliser un véhicule dont le
moteur tourne a haute vitesse.
Une fois le véhicule immobilisé,
arrétez le moteur.

L’autre technique est un peu
plus complexe mais donne des
distances de freinage plus cour-
tes. Il faut freiner avec force tout
en mettant la transmission au
neutre. Le moteur va alors tour-
ner a vide et son hurlement peut
effrayer certaines personnes. Tou-
tefois, il n’y a pas a s’inquiéter
car le moteur survivra a ce mau-
vais traitement qui ne dure que
quelques secondes. Freinez, pas-
sez au neutre et immobilisez le
véhicule. A bord d’une voiture
munie d’une transmission auto-
matique, il suffit de déplacer le
levier de la position D a N. Pour
une transmission manuelle, ap-
puyez sur l’embrayage et passez
au neutre. Immobilisez le véhicu-
le tout en maintenant I’embraya-
ge enfoncé et coupez le moteur.

Selon le CAA-Québec et le Bu-
reau du coroner du Québec, trois
automobilistes sont morts des
conséquences de l’emballement

PHOTO GRACIEUSETE CAA-QUEBEC

Freinage d'urgence avec le moteur emballé. Notez comment le poids est
éplacé vers I'avant sous 'effet du freinage violent.
dépl I t I'effet du f lent

de leur moteur au cours des cinq
dernieres années.

Pour éviter ce probleme grave, il
faut s’assurer que son véhicule
est bien entretenu. Il faut aussi
adopter une position de conduite
qui permet d’effectuer des ma-
noeuvres d’urgence avec aisance.
Régler convenablement son siege
est primordial. Il faut aussi s’as-
surer que rien ne peut géner le
déplacement de la pédale d’accé-
lérateur. S’il le faut, replacez le
tapis qui est sous vos pieds a cha-
cun de vos déplacements. Il faut
également bien connaitre le fonc-
tionnement de la transmission.
Dois-je, par exemple, appuyer sur
le bouton du levier de vitesses
pour passer de D a N ? Avec un
levier au volant, dois-je pousser

ou tirer sur le levier pour passer
deDaN?

« Puisqu’il faut de I"espace pour
diriger un véhicule dont on ne
possede plus le contréle, assurez-
vous de toujours respecter les
distances minimales autour de
votre voiture », ajoute M. Lapoin-
te. Finalement, ne conduisez ja-
mais a deux pieds et portez des
bottes d’hiver suffisamment sou-
ples et étroites pour bien sentir la
pression que vous exercez sur les
pédales. Vous éviterez aussi d’en-
foncer simultanément et acciden-
tellement les pédales de frein et
d’accélérateur.

Rappelez-vous que 1’hiver, avec
les déversements de sel et la cor-
rosion, est une saison propice aux
emballements de moteur...

Antirouille : pour quoi faire ?

ERICLEFRANCOIS
COLLABORATION SPECIALE

Le printemps prochain, la joie
qu’éprouveront certains automo-
bilistes a faire reluire leur véhi-
cule contrastera avec la tristesse
de ceux qui en seront réduits a
évaluer les dommages quelque-
fois irréparables occasionnés par
les rigueurs de 1’hiver. 1ls se rap-
pelleront alors amerement le mi-
nuscule point de rouille décelé
(mais négligé!) quelques mois
plus t6t, qui s’est transformé en
trou béant...

Votre véhicule a déja recu un
premier traitement antirouille a
l'usine. Devez-vous en faire un
second ? Avant de répondre a cet-
te question, sachez que la tres
grande majorité des automobilis-
tes n’appliquent aucun traitement
antirouille a leur véhicule. Et ils
n’ont pas tort ! Les constructeurs
d’automobiles ont effet réalisé
des progres remarquables dans ce
domaine. D’une part, plusieurs
modeles s’enorgueillissent au-
jourd’hui de matériaux tout au-

tres que la bonne vieille toéle
d’acier ; ainsi, le chassis tout en
aluminium de I"Audi A8 et les
panneaux en polymere des pro-
duits Saturn ne connaissent pas
la corrosion. D’autre part, 1'utili-
sation de panneaux en métal gal-
vanisé sur deux faces pour com-
battre la rouille est désormais
courante. Résultat : les garanties
contre la corrosion et la perfora-
tion se sont allongées ces dernie-
res années.

Ne devriez-vous pas tout de mé-
me donner une protection sup-
plémentaire a votre véhicule ? Le
directeur commercial de votre
concessionnaire ne vous laissera
aucun doute a ce sujet. Moyen-
nant quelques centaines de dol-
lars, il fera enduire votre véhicule
d’une « généreuse et indestructi-
ble » substance protectrice. La
vente de ce produit, comme bien
d’autres (protection pour les tis-
sus, la peinture, etc.) lui permet
en effet d’empocher de généreux
bénéfices.

Retenez toutefois ceci: les ga-
ranties relatives aux traitements

antirouille sont généralement as-
sujetties a certaines conditions,
comme un suivi préventif annuel,
a défaut de quoi elles s’annulent.
De plus, ces traitements ne sont
pas toujours compatibles avec ce-
lui recu en usine ni méme recom-
mandés par le constructeur, qui
précise d’ailleurs sa position en
toutes lettres dans le manuel du
propriétaire (oui, celui qui traine
dans la boite a gants !). Pourtant,
plusieurs concessionnaires et au-
tres commercants ignorent sou-
vent cette mise en garde.

L'application est importante

Qui plus est, sans remettre en
cause l’efficacité des traitements
proposés sur le marché, la rouille
risque toujours, quoi qu’on en di-
se, de se manifester. Le probleme
résiderait dans l’application des
produits utilisés, qui ne se fait
pas toujours de facon parfaite-
ment uniforme, semble-t-il. La
prudence s’impose donc. En cas
de doute, privilégiez donc une
maison connue pour son sérieux.
Un traitement antirouille consti-

tue une valeur intéressante si
vous souhaitez conserver votre
véhicule tres longtemps.

La protection initiale, celle of-
ferte par le constructeur, n’est pas
a toute épreuve non plus. Vous
avez également votre part de res-
ponsabilité. En premier lieu, et
ce, chaque automne, masquez
soigneusement les cicatrices que
porte la carrosserie de votre véhi-
cule au moyen d’une peinture
d’appoint. Appliquez ensuite une
cire de bonne qualité dans le but
de préserver I’éclat de votre véhi-
cule ; ne tardez pas puisque la ci-
re ne peut généralement étre ap-
pliquée que lorsque le mercure
dépasse 10 degrés. Et pendant
que vous y étes, lubrifiez les
charni¢res des portes et le loquet
du capot, puis appliquez une ge-
lée a base de silicone sur les
caoutchoucs d’étanchéité dans le
but de les conserver en bon état
et de diminuer les risques de for-
mation de glace; cette mesure
vous donnera plus d’agrément
que le traditionnel seau d’eau
chaude !

COURRIER

Des réactions
a notre match
Q Mes félicitations pour votre

match du mois de décembre
(Beau, bon, pas cher). J'ai
cependant noté dans vos tableaux
|’aEsence d’'une donnée qui se
trouvait dans vos matchs
précédents : le coat des assurances.
Cette donnée est pour moi trés
pertinente.

— P. Daoust

R Les voici, et elles sont toutes
chaudes, ces primes, gracieuse-
té de BélairDirect.
2004 Suzuki
portes :660 $
2004 Toyota Echo 5 portes :557 $
2004 Chevrolet Aveo / LS :586 $
Ces primes ont été calculées
— avant taxes — en fonction des
criteres suivants : police d’assuran-
ce auto complete ; terme d’un an;
conducteur : homme de 40 ans avec
expérience de conduite parfaite.

Swift S 5

Comment expliquer la victoire
de la Swift+ Jaevant I'Aveo.
Ces deux véhicules ne sont-ils pas
identiques ?
— Maryse Beaulieu

REn effet, Swift + et Aveo nais-
sent cote a cote dans la méme
usine d’assemblage coréenne. Tou-
tefois, les accessoires de série, la
valeur de revente et la qualité des
pneumatiques sont les éléments
qui ont permis a la Suzuki de de-
vancer la Chevrolet au pointage fi-

nal.
Q Pourquoi ne pas avoir inclus la
Hyundai Accent dans votre
match ?
— Frédéric Gagné

Nous avions l’intention d’in-

clure ce véhicule, mais nous
avions deux problemes. Le premier
est que nous voulions un match
opposant des véhicules dotés d'un
hayon et, dans cette configuration,
I’Accent n’est offerte qu’en version
trois portes. Le second touche la
disponibilité, aucune Accent a boi-
te automatique n’était disponible
pour participer a notre match.

Consultez la section AUTO

a www.cyberpresse.ca.

Vous pouvez faire parvenir vos
questions et commentaires a notre
chroniqueur, Eric Lefrancois, a I'adresse
suivante : eric.lefrancois@lapresse.ca.
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ML350 Elégance 649 $/mois"

Loffre speciale
de décembre
« Vive les Fetes !

» Rendez cette période des Fétes inoubliable en profitant sans tarder d’une
offre irrésistible sur votre Mercedes préférée. Que vous réviez de conduire le
Coupé Sport C230 Kompressor 2004 au moteur suralimenté, I’étonnante
Berline C230 Kompressor Classique ou la si polyvalente ML350 Elégance,
il n’y a jamais eu de meilleur moment pour passer voir un concessionnaire
Mercedes-Benz. Alors venez des aujourd’hui. Mercedes-Benz. N’attendez plus.

Mercedes-Benz

FINANCEMENT
A L’ACHAT
36 MOIS

3108800A

Mercedes-Benz Montréal
Automobiles Silver Star Inc.
7800, boul. Décarie, Montréal
(514) 735-3581

Mercedes-Benz West Island
4525, boul. St-Jean
Dollard-des-Ormeaux
(514) 620-5900

Mercedes-Benz Laval
3131, Autoroute 440 Ouest

Laval

(450) 681-2500

Mercedes-Benz Rive-Sud
4844, boul. Taschereau

Greenfield Park
(450) 672-2720

© Mercedes-Benz Canada Inc., Toronto, Ont., 2003. Mercedes-Benz - une marque de DaimlerChrysler. *Offre de durée limitée, sur approbation de Mercedes-Benz Crédit Canada. Chiffres basés sur un bail de 39 mois et de 58 500 km pour un Coupé Sport C230 2004, une Berline C230 Classique 2004 a transmission automatique ou une ML350 Elégance 2004 2 verre intimité avec valeur de reprise fixe, taux d'intérét
annuel de 5,9 % et cofit d'acquisition de 34 950 $ pour le Coupé Sport C230, de 38 450 $ pour la Berline C230 Classique ou de 57 825 $ pour la ML350 Elégance, frais de transport et de préparation non compris. A la signature du bail, le client s'engage a verser : un acompte (ou reprise équivalente) de 3 723 $ pour le Coupé Sport C230, de 4 275 $ pour la Berline C230 Classiqueou de 6 078 $ pour la ML350
Elégance, la premiere mensualité de 399 $ pour le Coupé Sport G230, de 425 $ pour la Berline C230 Classique ou de 649 $ pour la ML350 Elégance, un dépot de garantie remboursable correspondant a environ un mois de location, les frais de transport et de préparation, les taxes en vigueur, et les frais d'enregistrement et d'immatriculation. Le client accepte de faire 39 versements égaux de 399 $ pour le Coupé
Sport C230 représentant un total de 15 561 $, de 425 $ pour la Berline C230 Classique représentant un total de 16 575 $, ou de 649 $ pour la ML350 Elégance représentant un total de 25 311§, plus les taxes et les frais d'enregistrement en vigueur. Les frais d'assurance, d'entretien et de réparation sont a la charge du client. [Pour le Québec, voir en page 1 du contrat de bail pour plus de détails sur les termes et
conditions ci-dessus.] Si le client décide de ne pas acheter le véhicule en fin de bail, il s'engage a rendre ledit véhicule au concessionnaire et est responsable pour tout kilométrage au-dela de 58 500 km, au codit de 20 ¢ le km pour un Coupé Sport C230 ou une Berline C230 Classique ou au colt de 25 ¢ le km pour la ML350 Elégance, ainsi que, le cas échéant, pour tout excés d'usure et d'utilisation. [Pour le Québec,
voir en page 2 du contrat de bail pour plus de détails sur les degrés d'utilisation courants et les colts entrainés au-dela de la normale.] Le client a I'option d'acheter le véhicule en fin de bail pour la somme de 20 621 $ dans le cas du Coupé Sport C230, de 23 070 $ dans le cas de la Berline C230 Classique et de 34 695 $ dans le cas de la ML350 Elégance, plus les frais et les taxes en vigueur, sauf au Manitoba ot
I'option d'achat n'est pas possible. Les options sont en sus. Le concessionnaire peut offrir un prix de location moindre. Détails auprés du concessionnaire. ML500 montrée. Offre valide jusqu'au 31 décembre 2003. **Tous les prix indiqués sont uniquement des prix de détail suggérés par Mercedes-Benz Canada Inc. Les concessionnaires peuvent offrir un prix moindre. Taux de financement a I'achat de 3,9 % offert par
Mercedes-Benz Crédit Canada aux acheteurs qualifiés pendant 36 mois pour certains coupés, berlines et familiales de Classe C 2004, et pour les modeles de Classe M 2004. Approbation du crédit requise. Exemple de financement : 25 000 $ & 3,9 % par an équivalent & 736,99 $ par mois pendant 36 mois. Le codt de I'emprunt est de 1 531,57 $, ce qui se traduit par une obligation totale de 26 531,57 $. Les paiements
mensuels et le codt de I'emprunt varient selon la durée du contrat, la somme empruntée et le montant de I'acompte/Ia reprise. Offre valide jusqu'au 31 décembre 2003. Taxes, frais d'immatriculation, enregistrement, de documentation, d'inspection avant la livraison et d'administration PPSA, ainsi que charges financieres, frais de transport et autres options en sus. Détails auprés d'un concessionnaire participant.
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Comment GM

entrevoit | avenir automobile

BENOIT CHARETTE
COLLABORATION SPECIALE

En dépit de tous les programmes de
financement a 0 %, de rabais instan-
tanés et de remise de cheques a
I’achat de véhicules, GM continue de
perdre du terrain en sol nord-améri-
cain. Mais il y a peut-étre de I’espoir.
Le premier constructeur mondial a
développé une nouvelle stratégie glo-
bale pour la commercialisation de ses
produits dans les prochaines années.
Anne Asensio, une des grandes res-
ponsables du design chez General
Motors a Detroit, a bien voulu répon-
dre a nos questions.

Comment GM va-t-elle
redorer I'image de ses
produits ?

GM doit se trouver une voie,

arréter de regarder ailleurs
pour trouver son propre style et ré-
gler des problemes de qualité per-
cue. Je ne crois pas au style global
qu’imposent certains constructeurs.
La réalité européenne n’est pas la
méme en matiere de style que celle
de I’Amérique. Il faut bien connai-
tre les tendances mondiales, mais
nous devons étre capable d’appli-
quer cette réalité aux marchés na-
tionaux. La partie la plus difficile
de cet exercice est de trouver le jus-
te dosage dans le style du véhicule.
La ligne est tres mince entre la
réussite et ’échec d’ou I'importance
de bien connaitre et anticiper les

tendances. D’ou l’importance des
prototypes qui fait partie du design
avancé.

Q La vente des voitures a perdu
beaucoup de terrain. Quelles
mesures entend prendre GM pour

renverser cette tendance ?

Depuis des années, GM a forte-

ment mis l"accent sur sa divi-
sion des camions et utilitaires en
négligeant au passage ses voitures.
A compter de cette année, GM en-
tend mettre ’accent sur un retour
en force des voitures. Des 2004,
Saab et Pontiac seront les deux pre-
mieres division a mettre cette théo-
rie en pratique. Chevrolet sera éga-
lement a surveiller en 2004 et 2005.
Un des objectifs est de développer
des marques fortes et donner une
image précise pour chaque division
afin que les gens s’identifient a un
produit. Le processus va prendre
du temps, mais dans les cinq pro-
chaines années, nous allons intro-
duire pas moins de 65 nouveaux
modeles qui, nous le souhaitons,
changeront la perception des pro-
duits GM.

Q Comment comptez-vous

garder votre part de marché
dans le lucratif segment des
camions ?

RLa population nord-américai-
ne change et les habitudes
d’achat aussi. Les véhicules mul-

Laval, le 17 novembre 2003 -

REPORTAGE PUBLICITAIRE

Avec I'ouverture du houveau Mercedes-Benz Laval,

vous découvrirez la plus vaste salle de montre Mercedes-Benz au Canada !

tifonctions ou « Crossover »,
comme les Anglais les appellent,
deviennent de plus en plus popu-
laires. Ce genre de véhicules
prend successivement la releve
des camions plus traditionnels et
constitue une alternative pour
s’affranchir de la minifourgon-
nette et du véhicule utilitaire.
Nous sommes a un tournant des
générations ou les nouveaux con-
ducteurs qui ont passé leur jeu-
nesse en minifourgonnette et uti-
litaire ne veulent surtout pas en
devenir propriétaire. Il faut donc
repenser le créneau en donnant a
ces véhicules le plaisir de condui-
re de la berline et le c6té pratique
de l’utilitaire. Le Cadillac SRX
est un excellent exemple de cette
nouvelle vision qui s’étendra a
toute la gamme des produits dans
les prochaines années.

GM est loin derriére dans la

qualité dassemblage et de
finition. Quels seront les moyens
préconisés pour remédier a cette
situation ?

PHOTO GRACIEUSETE GM

Anne Asensio, une des grandes responsables du design chez General Motors a
Detroit, était au dernier salon de I'auto de Montréal.

GM est consciente que la qua-

lité percue de ses produits
constitue son talon d’Achille. C’est
précisément pour cette raison que
GM m’a embauché. Mon premier
mandat était d’améliorer l’aspect
visuel et qualitatif des aménage-
ments intérieurs de la compagnie.
Je consideére que la prochaine cu-
vée de véhicule de nouvelle géné-

ration possede des intérieurs de
classe mondiale selon la marque et
la catégorie de produit. Une fois
que nous aurons trouvé une identi-
té propre pour chaque marque, il
faudra respecter cette approche
sans oublier I’héritage. L’identité
de chaque division doit étre partie
intégrante du style et nous retrou-
verons le chemin de la rentabilité.

LA PRESSE
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A E |
gauche & droite: Marcus Breitschwerdt, président et directeur-général de Mercedes-Benz Canada, Carole Leblanc, co-propriétaire et directrice générale de Mercedes-
Benz Laval, Gilles Vaillancourt, maire de la ville de Laval ainsi que Louise Leblanc, co-propriétaire et directrice du service a la clientéle de Mercedes-Benz Laval.

ne soyez pas pris au dépourvu!

PAIEMENT

Les sceurs Carole et Louise Leblanc copropriétaires du concessionnaire Mercedes-Benz a Laval, également connu
sous le nom Auto Classique de Laval, sont fieres d'inaugurer la plus grande salle de montre
Mercedes-Benz au Canada, d'une superficie de 20 000 pieds carrés, en bordure de I'autoroute 440 Ouest.

AVANT 6 MOIS

pour les produits et services
automobiles de plus de 200°

avec la carte Sears

Mercedes-Benz Laval dispose donc dorénavant d'une vaste salle de montre pouvant accueillir plus de 30
véhicules. Le nouvel immeuble a été construit selon les normes de Mercedes-Benz et permettra d'offrir des
services qu'il était impossible d'obtenir dans I'ancien édifice.

Le président et directeur-général de Mercedes-Benz Canada, Monsieur Marcus Breitschwerdt, témoigne de son
enthousiasme : " Je tiens a féliciter et a remercier la direction de Mercedes-Benz Laval pour ses initiatives
constantes envers notre marque. Leur nouvelle concession est digne de mention et je suis convaincu que sa
clientéle sera également impressionnée et bénéficiera grandement de cet engagement d'envergure ".

Pas de paiement avant juin 2004, avec la carte Sears seulement, sur approbation de votre crédit. Achat minimum: 200 S.
Tous les frais et taxes applicables sont payables au moment de I'achat. A 'exclusion des articles de nos magasins de liquidation,
des achats par catalogue et sur le site web. Offre en vigueur jusqu'au samedi 13 décembre 2003. Renseignez-vous.

Les formules de paiement et modalités peuvent &tre modifiées ou supprimées sans préavis.

PNEUS D°HIVER BRIDGESTONE BLIZZAK WS-50 | PNEUS D’HIVER BRIDGESTONE DUELER DMZ2
N 6999 N ‘" 499
apartir de chacun. P155/80RT3. série n° 20000. a partir de chacun. P205/75R15. série n° 21000.

Avec garantie contre les avaries routieres; détails en Avec garantie contre les avaries routiéres; détails en
magasin. Autres formats, 95,99-187,99 chacun magasin. Autres formats, 122,99-178,99 chacun

3131, autoroute Laval (aut. 440) Ouest, Angle Daniel-Johnson
—’ Mercedes-Benz Laval, (450) 681-2500 www.mercedes-benzlaval.com

3191156
®

ACHETEZ ET ROULEZ SANS PAYER
PENDANT 1 AN
(aucun comptant, aucun paiement mensuel
pendant 12 mois)

Tu fais tout pour moi!

AUCUN PAIEMENT AVANT 120 JOURS -

lgzi‘SJ"’A‘,lﬂ'ﬂ’l‘E

eles
r tous 1e8 modele

Do

Rapport qualité-prix imbattable
a partir de

Su

99
a partir de 9

4 cylindres

MISE AU POINT

Analyse compléte du
moteur. Changement des
bougies d'allumage
(supplément pour |8
bougies d'allumage en
platine). Vérification des |
filtres, courroies, tuyaux,
cables d'allumage,
capuchon et rotor.

Essai de conduite.
La plupart des véhicules.

(la plupart des véhicules)

ENTRETIEN D°HIVER

Comprend changement
d'huile complet

(jusqu'a 5 L d'huile
Quaker State et filtre).
De plus, vérification des
pneus et des freins, des
systémes d'échappement
et de refroidissement et
du régulateur
automatigue de tension.

par mois

( SONATA GL2004 )

ELANTRA GL 2004 )

o Moteur 2,0 litres

¢, » Transmission manuelle
surmultipliée a 5 rapports

/. Radio AM/FM/CD oo e
C' ,59 *
L’UNE DES MEILLEURES GARANTIES DE

a partir de
L'INDUSTRIE : 5 ANS/100 000 KMt o par maois 1\‘1(3‘1“‘ - Supplément pour pieces et
ASSISTANCE ROUTIERE 24 HEURES! yCUN 2099% comptant poT * U
Incluant : » Livraison d'essence  Changement de roue &, or » pCURITE main-d'oeuvre
en cas de crevaison * Déverrouillage  Remorquage. ~ J) I, e PE SEC -
TDétails chez vofre concessionnaire, PE S“““m\es ortous les model®
ur tous 1es ™

. _ ! N . _— . par mois - 2395% comptant
*Basé sur une location de 60 mois. 20 000 km/an, 10¢ du km additionnel. Pas de dépdt de sécurité. Transport et préparation
inclus bpour les modeles Accent et Elantra. Transport et préparation en sus pour le modele Sonata. Un report de paiement d’un
an (365 jours) est offert pour tous les véhicules neufs 2004. Aucuns frais d’intérét ne s’appliquent aux 335 premiers
jours suivant la prise de possession d’un véhicule participant par son propriétaire. Aprés ces 335 jours, les intéréts
commencent & s’accumuler et 'acheteur doit payer mensuellement le capital et les intéréts au taux de 7,89 % par
anneetjusqu_’a la fin du contrat. Le premier paiement est dii le 366e jour apres la livraison du véhicule. La durée de
contrat maximum est de 48 mois, sans poméJter le report de paiement de 12 mois. Un versement initial ou un échange
{)euvent étre requis. Frais d’administration de 350$. Immatriculation, assurances, taxes sur les pneus neufs et autres
axes en sus. Inscription au Re:

e Moteur 2,4 litres Dans la limite des stocks

e Transmission automatique
e Radio AM/FM/CD 6 haut-parleurs

Lasalle*
N’ de téléphone (514) 364-7310

Saint-Laurent*
N’ de téléphone (514) 335-1770

Brossard*
N’ de téléphone (450) 465-1000

Saint-Bruno
*N° de téléphone (450) 441-6603

en ription au | ?Jstre des droits #ersonnels et réels mobiliers ﬁRIf)P_RM) €n sus. Su]jet a I'approbation
de crédit. Photos & titre indicatif seulement. Offre d'une durée limitée avec livraison d’ici au 31 décembre 2003.

**Détails chez votre concessionnaire Huyndai Gabriel.
HYLUNDAI @& HYUNDAI
Gagnant

Pbsidont

4600, Boul St-Jean
Dollards-des-Ormeaux

(514) 624-7777

Anjou*
N de téléphone (514) 353-7770

Laval*
N’ de téléphone (450) 682-1200

service auto @ SEARS"

NE122A203 © 2003. Sears Canada Inc.

@ Sabriel
7020, Henri-Bourassa Est - Anjou

(514) 329-7777

<
8
5
s

3190589A
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Les transports américains sont les premiers
producteurs mondiaux de dioxyde de carbone

AGENCE FRANCE-PRESSE

WASHINGTON — Les transports aux
Etats-Unis sont responsables a eux
seuls du tiers des émissions de
dioxyde de carbone (CO2) du pays et
en produisent plus que n’importe
quelle autre économie au monde, a
I'exception de la Chine, selon le cen-
tre américain de recherches PEW.

Dans une étude sur I'importance du
systtme de transports américains
pour le changement climatique, le
centre PEW affirme qu’il existe des a
présent une multitude d’options pour
réduire ces émissions polluantes et-
qui pourraient réduire la dépendance
des Etats-Unis envers le pétrole.

Les transports sur le vaste réseau
d’autoroutes comptent pour 72 % des
émissions de CO2 et les voitures par-
ticulieres et les véhicules utilitaires
légers représentent plus de la moitié
de ces émissions sectorielles.

Chaque année, chaque Américain
parcourt ainsi I'équivalent d’'un tour
du monde complet dans l'un ou
l'autre des moyens de transports a sa
disposition.

En 2000, les moyens de transports
ont émis 515 millions de tonnes
d’équivalent de carbone, soit plus du
quart de toutes les émissions de gaz a
effet de serre du pays, dont le CO2
représente a lui seul 95 %.

Si rien n’est fait, le secteur des

transports produira en 202036 % du
dioxyde de carbone américain.

«Le secteur des transports aux
Etats-Unis offre une myriade de
choix pour améliorer son efficacité
énergétique dans un proche avenir »,
souligne Eileen Claussen, présidente
du Centre de recherche PEW sur le
changement climatique.

«Puisque bon mnombre de ces
moyens sont disponibles et aborda-
bles, il est inexcusable de ne pas en
tirer profit », ajoute-t-elle, citée dans
un communiqué.

Avec les technologies existant ac-
tuellement, il serait ainsi possible de
réduire les émissions de CO2 de 20 a
25 % d’ici 2015, voire de 45 a 50 %

d’ici 2030 dans le secteur des
transports aux Etats-Unis, selon 1’étu-
de.

Aussi les auteurs de 1’étude recom-
mandent-ils d’augmenter dans les 10
a 15 ans a venir les économies de
consommation de carburant des voi-
tures neuves et des véhicules légers
de 25 a2 33 %.

Les technologies actuellement sur le
marché le permettent, et d’ici 2030 la
modernisation des techniques et le
développement des moteurs hybrides
permettront méme de pousser les
économies de carburant a plus de
50 %, souligne l’étude en rappelant
que ces nouvelles technologies ne né-
cessitent ni réduction de la taille ni

des performances des véhicules.

L’étude insiste sur lI'importance de
la volonté politique d’imposer de
nouvelles normes d’efficacité énergé-
tique et d’introduire des carburants
moins polluants. Le gouvernement
doit indiquer la voie afin de canaliser
les investissements privés vers le dé-
veloppement des nouveaux types de
carburant et de voitures.

Dans les 15 ans a venir, les amélio-
rations apportées a lefficacité énergé-
tique, les politiques de prix et la
substitution des carburants « seront
les composants clé pour un effort im-
portant de réduction des émissions
de gaz responsables du réchauffe-
ment climatique », selon I'étude.
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Véhicules automobiles

www.capresse.ca

EMPLOI
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COMMMIS AUX PIECES
MECANICIENS
APPRENTI- MECANICIENS

Pour camions et remorques

COMMIS GERANT
D'ENTREPOT

Exp. automotive ou industriel
Se présenter entre 8h et 17h
Michel ou Sylvain
11650 - 6e Ave R.D.P.

TOYOTA RAV4, 1997, 45 000
km, vert., man. AWD + 4X4,
abs, mags 16. Différentiel barré,
suspension anti-torsion + hitch.
A voir | 450-646-2229

TOYOTA Sequoia SR5 et LTD
2002, 2 en inventaire, bas km

Toyota Duval 450-655-2350

TOYOTA Sienna 00 LE & CE,
2 eninventaire, bonne cond.

Toyota Duval 450-655-2350

(514) 648-7403
511 CAMIONS, JEEPS,
FOURGONNETTES
ACURA MDX 2002, 40 000 km.
Noir. 39 500 . 450-682-4400
CHOMEDEY NISSAN

DODGE, Grand Caravan 99
Sport, équipé, 2 a/c, 60 000 km,
13 995 §, crtr., (514) 943-2285

VEHICULES

548 5000 $ ET MOINS

BMW 1984 733i, 140 000km,
trés bonne condition, 3500 $,
514-279-0028

DODGE Colt GL 93, aut., a/c,
91 000 km, comme neuve,
3500 $, 514-886-0463.

DODGE Grand Caravan sport
2002, bourgogne, 7 pass., a/c
double, impeccable, seulement
57 000 km, gar., 514-575-4024.

FORD 98 F 250 Lariat, tout
équipé, parfaite  condition,
19 000$ nég. 450-785-3299

FORD ECONOLINE 98
1 tonne, V8, aut., 82 000 km
alc, sieges capitaines, trés
propre, 15000$. 514-498-2801

FORD Explorer Eddie Bauer
2000, 96 500 km. 8 pneus; gar.
prol. Démar. dist. Exc. état.
16500 $. 514-849-4173.

FORD Explorer 99 sport, cond.
A-1, 103 000 km, V6, vert forét,
10 000 $ nég. 514-923-2143.

FORD Ranger 02, 5 vit., 40 000
km., 8 pneus, gar., démar., boi-
te fibre, 13 200$ 514 961-3006

FORD Windstar 1998, 3.01,
7 pass., 131 000 km, mags,A-
1+, 91008 nég., 450-448-1398.

GMC Donelly 2003, XL tout
équipé. A partir de 49995$.
Ouvert salpedi 1o h 2.16 h
Sako Liquidation
514-735-3700

GMC Jimmy 2000 SLS 4x4, a/c,
CD, 83 000km, gar. prol. A-1,
Fautvendre. 514-830-3473

GMC SAVANA 3500, 1998,
215 000km, bonne condition,
8500 $, 514-944-4036.

GMC Savana SLE 2001, diesel,
tout équipé, bas millage, bal.
gar. 28 500 $, 450-926-4009.

GMC Yukon SLT 2000,tout
équipé, cuir, toit, 2 a/c, garantie

Toyota Duval 450-655-2350

GRAND Cherooke Laredo 96,
presque neuf, 140 000 km, 8
mags été-hiver, gr. remorqua-
ge, 107508, 450-454-9298.

HONDA CRV, 2001, EX, aut.,
41 000 km, tout équipé
Duval Mazda - 514-990-9164

HONDA CRV 2000, aut., noir,
103 000 km., exc. condition, fin
bail, 14 800$ 450 563-1111

HONDA Odyssey EX, 2000,
couleur fugere, excellent état,
22000 $ nég., 514-425-6060.

HUMMER 2003, H2, bourgo-
gne, toit ouvrant, tout équipé.
Prix de vente 749958.
Ouvert sarpedi .10 h 3.16 h
Sako Liquidation
514-735-3700

INFINITI FX 45 2003, silver int.
noir, 8400 km, 0$ comptant,
1060%/mois, 450-447-9113

JEEP Grand Cherooke 99,
2000, 2001, 4X4, tout équipé,
Prét pour 'hiver.
Ouvert samedi 10 h 3.16 h
Sako Liquidation
514-735-3700

JEEP TJ sport 2000, ES, gris
int. gris. 5 vit., 2 toits, 42 000
km, exc. cond. 17 900 $.
514-216-8250

LAND ROVER Discovery 2000,

7 pass., Spécial Edition, 88 000

km, 25 000$. 514-973-8442

MAZDA MPV, 00, 50 000 km,

V6, alc, 13995 $

Duval Mazda - 514-990-9164
MERCEDES ML 430 1999,

34900 $. 450-682-4400

CHOMEDEY NISSAN

DODGE Grand Caravan SE 93,
verte, 193 000 km, cruise, 3.3 I.
5000$ nég. Marc 514-814-7195

FORD, Escort 98, 5 vit., 4 ptes
128 000km, meilleur achat APA
antirouille 49003, 514 867-2755

FORD, Escort fam., LX 1997
exc. état aut. a/c 8 pneus démar
A1, 4800 $, (514) 488-1433

FORD Contour Sport 97, aut.,
134 000km, équipée, comme
neuve, 4900$, 514-886-0463

GMC Safari SLE 1995, 7 pass.,
4 sieges capitaine, 194 000 km,
bon état. 4500$; 450-585-8913.

HONDA Civic LX 94, 4 ptes,
aut., a/c, CD, 160000 km,
46008, exc. état, 514-501-1456

MAZDA MPV 91, 162 000km,
man., a/c, 7 passagers, exc.
état, 25009, 514-886-0463

MAZDA Protegé LX 91, aut.,
167 000 km, tout équipée, exc.
état, 2800 $, 514-886-0463.

MAZDA Protegé 94, man.,
93000 km, 3000 nég,
514-736-5169.

NISSAN Maxima, 95, A1, bour-
gogne, 195000 km, 8 pneus/
roues, 5900 $, 514-723-5341

NISSAN Quest 95, tout équi-
pée, 165000 km, 1 seul pro-
prio, 4000 $, 450-647-5004.

PLYMOUTH Colt 94, man.,
190 000 km, trés bonne condi-
tion, 1er propriétaire, 4 + 4
roues (hiver + 4 saisons).
2100 $.514-244-5718.

TOYOTA Tercel, 92, vert, 5 vit.,
130 000 km, 8 pneus, anti-dé-
mar., 2700 $, 514-729-3535

VOLVO, 940 GLE 93, propre,
240 000 km, toit, mags, cuir,
8 pneus, 3600 $ 514-382-4820.

VOLVO 245 DL, familiale,
1988, bleue, aut., trés propre.
1950 $. 450-293-0709

550 AUTOMOBILES

MITSUBISHI 5 Gallant 2003, ,
aut., tout équipée, air.
A partir 159958,
Ouvert samedi 10 h é.16 h
Sako Liquidation
514-735-3700

2004

3191360

Vente annuelle
de véhicules de
démonstration

2003 911 Cab Rouge/beige 3700 km
2003 911 Cab Tip Cobalt/graphite 15 000 km
2003 911 Coupé Bleu/bleu 1100 km
2003 Boxster Tip Bleu/beige 9 000 km
2003 Boxster Tip Bleu/beige 9 000 km
2004 Cayenne S Noir/noir 10 000 km
2004 Cayenne S Titanium/gris 7 000 km

Cayenne S Titaniu@ﬁ“ﬂ“ 5500 km

2004 Cayenne S Rouge 11 000 km
Carmon/beige

Nos derniéres 2003 neuves

2003 Boxster argent/noir neuve
2003 Boxster Tip argent/noir neuve
2003 911 C2 5 disponibles neuve
2003 911 Cab 3 disponibles neuve
2003 911C4S  PolarsyENBY  newve

Centre Porsche Lauzon

2455, boul. Chomedey, Laval
Tél. : (450) 688-1144

Financement ou location disponible
avec Services Financiers Porsche

www.lauzonporsche.com

GRANDE VENTE

VOLKS Passat 2002, bleue,
man., int. cuir beige, 45 000 km,
26 200 $ nég. 514-913-0962.

VOLKS Passat 99 V6, 5 vit.,
cuir, 25000 km, impeccable,
17 700$. 450-357-4869

ST-LEONARD
s 4400, boul. Métropolitain Est
2 (entre Pie-IX et Viau) St-Léonard
el
@ (514) 376-8828 @
Prix Prix Prix de
courant _d’encan___ vente
2001 NISSAN PATHFINDER SE
Noir, toit ouvrant, PA1678 24995$ 21400% (20950 $
2001, NISSAN SENTRA XE
Option plus, climatiseur, 5 vitesses,
36 000 km, PA1685 14995$ 12390 $*|11 950 $
2000, NISSAN MAXIMA GLE
Tout équipé, cuir, toit, argent,
PA1659 219958 18910 |18450 $
2000, NISSAN ALTIMA GXE
Automatique, groupe électrique,
noir, PA1660 139958 119908 |11750 $
2000, NISSAN MAXIMA GLE
Automatique, cuir, toit, noir,
PA1683 60 km 22995$ 19850 $*(19 650 $
1999, NISSAN ALTIMA GLE
Automatique, groupe électrigue  12995$ 10 990 $*|10 750 $
1999, NISSAN ALTIMA SE
Automatique, groupe électrique,
aileron 13995$ 114509 (11250 §
1999, HYUNDAY ACCENT
2 portes, aileron, 65 km 79958 5990$ | 5750 %
1999, NISSAN PATHFINDER
Automatique, groupe électrique 20995$ 16300 $ |15950 §
1999, NISSAN SENTRA,
4 portes, automatique 9995% 7950% | 7550 %
1998, NISSAN MAXIMA GLE
Automatique, cuir, toit gris,
PA1675 15995$ 13490$ (12950 $
1998, PLYMOUTH VOYAGER
Automatique, PA1693 10995 $ N/D 7950 %
1997, FORD ESCORT FAMILIALE
Automatique, climatiseur 5995 $ N/D 4950 $
* Basé sur une moyenne 539705

VOLVO 940 1992, grise
trés bon état, 8 roues, 4700 $
Michel, (450) 670-4433

VOLVO AWD, V70 XC 2001,
fam., 58 000 km, tout équipée,
A-1, attache remorque, bal.
gar., 33 900 §, 450-963-5824.

VOLVO S70 Xcountry 98, 99,
2000. Prix spécial pour 'hiver
Ouvert samedi 10 h ‘a.16 h
Sako Liquidation
514-735-3700

VOLVO S80 T6 2000, 81 000
km, grise, cuir noir, aut., tout
équipé, 28 500$. 514-802-5979

VOLVO V70 2.4T 01, noire,
170 000km équipée, toit, mags,
bijoux, bon prix, 514-243-9074

VOLVO XC 70,
AWD 2002, Cross Country,
59 000 km, tout équipé, boite
pur skis, 8 pneus, bal. gar.,
37 500 $, 450-926-0526

VOLVO XC 70 AWD 2001,
bleue, 8 pneus, 33900 $.
Jour et sem. 1-800-454-2683

55 AUTOS/CAMIONS

ANTIQUES ET DE
COLLECTION

JAGUAR XJSC V12 SE 1988,
rouge, convertible, 65 000 km,

67 000$. 514-865-7244

300 points d q;ﬁ

ction - garantie jusqu’a 6 ans ou 160 000 km

3187638

Pop

d’occasic_)n_ .
certifiées
Visitez notre site:

www.popularaudi.com

)

* Jusqu'a 6 ans a partir de la date de mise en service du véhicule neuf, ou un total de 160 000 kilométres, selon la
premiére éventualité. Garantie limitée transférable au Québec. Plus de précisions auprés d’un conseiller.

Voyez les spécialistes.

ular

ONTREAL

5441, rue Saint-Hubert, Montreéal - (514) 274-5471

3191144
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CADILLAC CTS Sport 03, aut.,
argent, mags 17”, toit, cuir,
Hamel Pontiac 514-327-3540.

MAZDA Protegé LX 01, 33 000
km, man., 2 L, 4 pneus neufs,
13 250 $ nég. 450-926-1835.

ACURA 3.2 TL 2000, gris vert,
44 000 km, exc. condition, meil-
leure offre, 514-685-1375.

CHEV. Impala 2000, cd, groupe
élect., mags, 54000 km.

w-lutex.ca ©514-336-3000

CHEVROLET, Cavalier 1998
4 portes, man., 59 000 km, exc.
état, 5900 $, (514) 722-0906

MERCEDES 300E 90 4matic,
noire, cuir, toit, CD, tout équi-
pée, A-1.8500$ 514-919-2448

ACURA MDX 2003, trés bonne
cond.,bas km, seul.10 mois utili-
sation, 44 000$, 514-813-5591.

CHRYSLER Cirrus LXI1 95, A-1,
équipée, cuir, 98 000 km, bour-
gogne, 5800$. 514-843-7744

MERCEDES 420 SEL 1988,
272 000 km, parfait état, aucu-
ne rouille, pas d’hiver, 9900$.
514-845-5492. 418-877-2319

AUDI A-4 2002, quatro 1.8 T kit,
16 " 49 000km, 29 500% ferme.
Stéphane 514-943-2491

AUDI A4 A6 A8, 1998. PRIX DE
LIQUIDATION.
Ouvert sarpedi;lo h éJG h
Sako Liquidation

514-735-3700

FORD, Focus 2001, fam.,

5a choisir. A partir 8495$.
Ouvert samedi 10 h 5.16 h
Sako Liquidation

514-735-3700

MERCEDES Benz 190E 2.3-16
1987, 5 vit., cuir, condition
exceptionnelle, model rare,
11 500%. 450-466-7898

FORD Focus fam. SE 01, A-1
19 000km a/c CD noire, 5 vit.
man., 10 5008, 450-655-2290

MERCEDES C230, 98, noire,
mags, toit, A1, 170 000km parti-
culier 13 900$. 450-567-3688

AUDI A6 2.7 T Quattro 2000,
55 000 km, beige, gr. sport et
luxe, Bose 200W, Xenon, etc.
36 900 $. 418-261-4838.

FORD Focus fam. 2000, aut.,
a/c, cd, bleue, 49500 km,
9 800$. anti-vol, 514-993-7311

MERCEDES  S500 1996,
83 000 km, noire, comme neu-
ve, 60 000$. 514-865-7244

AUDI S6 97, 180000 km,
entretenue, originale, pneus
neufs, 18 500 $, 514-977-3346.

FORD Taurus SEL, 00, cuir, toit
tout équipé, 54 000km, 12 795%
Duval Mazda - 514-990-9164

MINI COOPER 2002, 5 vit., Ed.
de lancement, 25000 km.
wlutex.ca ©514-336-3000

NISSAN Pathfinder Chilkoot
99, gris int. gris, bonne condi-
tion, 83 000 km, 14 900 $.
514-216-8250

NISSAN Quest 1994, 7 pass.
164 000 km, 8 pneus, options,
A-1,4950 $,514-501-3315.

NISSAN Quest 98 GXE,
75 000km. 450-682-4400

CHOMEDEY NISSAN

OLDSMOBILE Silhouette GLS
98, moteur 59000 km, équi-
pé+++, 7 passagers, cuir,
139008. 819-758-0923.
SUBARU Forester 1999 S,
aut., garantie, noire, bas km,
parfaite cond., 450-432-6432

SUBARU Forester 99 a 01,

11 995% +, 514-891-9950
Suzuki Subaru Repentigny,

SUBARU Forester L 2002,
rouge, 19500km, 5 vit,
21000 $, 514-827-8105.
SUZUKI XL7 2002, Limitée,
aut., cuir, 37000 km
wlutex.ca ©514-336-3000
TOYOTA 00, Sienna CE, 72
000km, comme neuf, M. Dubois
Houle Toyota Mtl 514-351-5010
TOYOTA 2002, Sienna CE, 33
000 km, comme neuve, 23 995$
Houle Toyota Mtl 514-640-5010
TOYOTA 4-Runner SR 5 2000,
47 000 km. 450-682-4400
CHOMEDEY NISSAN

TOYOTA Highlander 2003, bas
km, int. cuir, tout équipé, gar.

Toyota Duval 450-655-2350

TOYOTA Highlander, 4WD, 02,
équipé, 65 000 km, M. Dubois
Houle Toyota Mt 514-351-5010

TOYOTA Rav-4, 01, bas km,
aut., tout équipé, 2 en inventaire

Toyota Duval 450-655-2350

AUTOTECH VOLVO
Spécial DECEMBRE:

GARANTIE 1 AN
GRATUITE

SUR VEHICULES
EN INVENTAIRE.

Ouvert 6 jours
Lun. au jeu. jusqu’a 20 h
le samedi de 10h a 14h
AUTOS INSPECTEES
Garantie prolongée,
financement sur place.
2e chance au crédit acceptée
TOUS MODELES DISPONIBLES
1995 a 2002: + 30 EN STOCK

2002 V70, 31 000 km.

Bal. gar. Volvo. 35900 $
2001 V70,2.4T, 76 000 km.
Tout équipée. 29900 $
2000 S80 T6, 39 000 km.

Bal. gar. Volvo. 32900 $

PIECES, SERVICE: 39$/H

(450) 460 - 3411
www.autotechvolvo.com

HONDA Accord 96 EX, 4 ptes,
aut., 7600$ nég. 514-684-3786,
paget: 514-599-1848

HONDA Accord 96 et 2000,
tout équipée, préts a partir.
Ouvert samedi 10 h é.16 h
Sako Liquidation
514-735-3700

MITSUBISHI LANCER
10 EN STOCK

Bas km, aut., a/c
tout équipée, 13995$.
Ouvert samedi 10 h 5.16 h
Sako Liquidation

514-735-3700

VOLVO DE
BROSSARD

*** PROMOTION***

2000-2002 USAGEES
Gar. prol. 5 ans/160 000 km

2000-2003 USAGEES
.80% & 3.8% (voir détails)

04 S60 ASR 10 000km 39 900:
04 V70 R 16 000km 59 900!
04 S40 ASE 14 000km 34 900!
03 S60 ASR 19 000km 35 900!
03 XC90 2.5T 5000km 52 900!
03 S60 T5 10 000km 40 900!
03 V70 A 10 000km 35 900:
03 S60 Awd 22 800km 41 900:
03 S60 2,4T 10 000km 38 900!
03 S802,9 16 000km 40 900!
02 V70 A77 000km 32 900!
02 XC7082 000km 37 900:
02 C70 Hptconv.22k 47 900!
02 V70 ASR 27 000km 32 900!
01 V40 A 45 000km 22 900!
01 S60 T5M 92 000km 28 900!
01 XC70 126 000km 29 900!
01 XC7046 000km 35 900:
01 XC70 75 000km 34 900:
01 S40 A69 000 km 21 900!
01 V70, A, 69 000km 28 900!
00 C70conv.LT92k 35 900!
99 S80 T6 100 000km 20 900$
99 S80 T6 57 000km 23 900%

WVOLVO

D'OCCASION
CERTIFIEE

(450) 659-6688

www.volvobrossard.net

SAAB 95 1999, 5 vit., noir/cuir
beige, 131 000 km., entretien
Saab, 13 000$ 514 983-2332

TOYOTA Camry 2001, 5 vit.,
tout équipée, 12995$.
Ouvert sarpedi;lo h é.16 h
Sako Liquidation

514-735-3700

Le guide des concessionnaires
du Grand-Montréal
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ACURA DE LAVAL
2500 Boul. Chomedey
(450) 682-4050

TOYOTA Camry LE & CE 1997
220083, bas km, 4 et 6 cyl. disp.

Toyota Duval 450-655-2350

TOYOTA Corolla, VE, 99, aut.,
63 000 km, verte, 9995 $
Duval Mazda - 514-990-9164

TOYOTA Corolla LE & CE 1998
22001, tout équipé, air, bas km

Toyota Duval 450-655-2350

TOYOTA Corolla CE, 02, aut.
a/c, 39 000km, pneus, comme
neuve, 12 900$ 450-348-1436

H HONDA

1050 Lapierre, Lasalle
(514) 366-6565
1 (888) 275-6565

SPINELLJ honda.com

TOYOTA Corolla, CE, 2000,
aut., 32 000 km, vert, M. Dubois
Houle Toyota Mt 514-351-5010

TOYOTA Corolla Sport, 2001,
aut., 74 000 km, Daniel Dubois
Houle Toyota Mtl 514-351-5010

TOYOTA Corolla LE, 1998,
aut., 68 000 km, Daniel Dubois
Houle Toyota Mtl 514-351-5010

TOYOTA Corolla LE 2000,
32000 km, tout équipée, 8
pneus, 11 500 $, 514-996-7211

TOYOTA Echo, 4 ptes, man.-
aut., 8 en inventaire, 2000-2003
Houle Toyota Mtl 514-351-5010

TOYOTA Echo 2000 a 2002,
a/c, bas km, bal. gar. Toyota

Toyota Duval 450-655-2350

| SPINELLI

GOINFINITI

345 Brunswick P.Claire
(514) 697-5222
1 (888) 697-9141

SPINELLIsuto.com

TOYOTA Previa LE '92, groupe
sport, 268 000 km, exc. condi-
tion, Gabriel 450-471-5787.

TOYOTA Prius, 01, tout équipé,
garantie, véhicule hybrique, tres
économique, véhicule rare !

Toyota Duval 450-655-2350

HONDA Civic 95 SE, 4 ptes,
aut., a/c, 59 000 km, 1 proprio,
69508. 514-247-5555

HONDA Civic DX 1998
4 ptes, aut. air, 133 500 km
démar. 10 350 $, 450 652-7338

NISSAN Altima GXE 2000,
aut., inspecté, gar., 12 495 $

Toyota Duval 450-655-2350

SATURN SL1 2000, man., CD,
pneus hiver, 81 000km, 85008,
bronze, 4 ptes, 450-444-4375.

HONDAS2000 SE 2001, jaune,

2 toits, 24 000 km, 37 900 $.

450-568-3382
www.autoaction.qc.ca

NISSAN Altima GXE 2000,
aut.., 84 500km, trés bon état,
12500 $ nég., 514-229-7226.

HYUNDAI 2000 Sonata, 5 &
choisir. A partir 8995%.
Ouvertsamedi10ha 16 h
Sako Liquidation
514-735-3700

NISSAN Altima GXE 98, aut.,
160 000 km, gar., impec tout
équipée, 69958, 514-241-1218

TOYOTA

Plus de 2 000 000 en inventaire
Houle Toyota Mtl 514-640-5010

NISSAN Maxima 98 GLE, prét
pour Ihiver, aut., tout équipé,
CD, 10 500%. 514-927-9378

SUBARU Legacy Outback 99
man., bleue, 129000 km,
10 950$. 514-928-0252

INFINITI G35 2003, groupe
Premium, 29000 km
w-lutex.ca ©514-336-3000

NISSAN Sentra GXE 99, aut.,
tout équipé, bas km, 11 995 $

Toyota Duval 450-655-2350

SUBARU Outback 994 01,
159008 +, 514-891-9950
Suzuki Subaru Repentigny,

BMW 325 ci 02, cabrio, aut., gr.
Prem. 1, toit élect., 45000 km

w-lutex.ca ©514-336-3000

INFINITI 130 2000, grise, aut.,
équipée, 98 500 km, 18 950 §,
Park Avenue loc., Stéphane
514 212-3451, 514 899-9000

NISSAN Sentra XE 2001, aut.,
beige, CD, 45 500 km, démar.,
8pneus, 9800$, 514-236-9654.

SUZUKI Esteem fam. 99 a 02,
apartir 5995$ +, 514-891-9950
Suzuki Subaru Repentigny,

BMW 5301 1994, V8 blanc Alpin
1 proprio, fiche entretien BMW
8 roues, roule comme au
ter jour, I A VOIR !ll 9995 §
Gr. Automobile, (450) 975-7787

JAGUAR XJR 2001, V8 Super
Charge, roues 18 po., pas
d’hiver, " British green racing " ,
22 000 km certifie Jaguar, com-
me neuve, bal. gar., 46 975 $.
Automax Gabriel Anjou
514-952-2341

NISSAN Sentra 99 XE, 9495$.

Nissan Sentra 2001 11495$.

Nissan Sentra 03 GXE 15495$.
Ouvert sarpedi 1o h ‘a.16 h
Sako Liquidation

514-735-3700

TOYOTA, Camry 97 man.,
48 000 km, démarr., 8 pneus,
impec, 10 000$. 514-341-6125

TOYOTA 94, Corolla LE, bas
km, aut, A1, 4 ptes, 1 seule
proprio. 5900 $. 450-465-5902

BMW Z3, 2001, aut., 9800 km,
37 900 . 450-568-3382
www.autoaction.qc.ca

MAZDA Miata, 99, 58 000 km,
verte forét, int. cuir, man., kit de
jupes, spécial 18 995 $

Duval Mazda - 514-990-9164

OLDS Regency 1991, trés bon-
ne condition, beaucoup piéces
neuves, 8500$. 514-865-7244

TOYOTA Camri, XLE, V6, 98,
100 000 km, équipé, M. Dubois
Houle Toyota Mtl 514-351-5010

BUICK Roadmaster 1993,
fam., 137 000 km, trés propre,
75008, 450-679-5611 17h-20h

CADILLAC, Seville STS 2000,
grise, 54 000 km, bal. gar,
30000 $,514-573-9272.

MAZDA MX6 fin 93, V6, man.,
168 CV, 112 000 km, rouge bri-
que, A1, 1 proprio, 5750 $. Doit
vendre. (514) 576-6687

PONTIAC Sunfire, 01, 4 ptes,
man., 60 000 km, 5995 $
Duval Mazda - 514-990-9164

TOYOTA Camri LE, 1998, aut.,
88 000 km, Daniel Dubois
Houle Toyota Mtl 514-351-5010

MAZDA Protegé 5, 02, argent,
35000 km, 16 995 $
Duval Mazda - 514-990-9164

PORSCHE Boxster 2000, noi-

re, 36 000 km, 44 900 $, gar.

juin 04. 450-568-3382
www.autoaction.qc.ca

TOYOTA Camri LE, 03, équipé,
aut., 32 000 km, comme neuve
Houle Toyota Mtl 514-640-5010

TOYOTA Camry 2001 XLE, V6,
62 000 km, aut., 514-816-4541
LOCATION 299 $/MOIS

TOYOTA Solara SLE & SE 99,
2eninventaire 11 995 §

Toyota Duval 450-655-2350

TOYOTA Tercel 99, bas km,
aut./man., a/c, bal. gar. Toyota

Toyota Duval 450-655-2350

O Lexais

561 St-Joseph,Lachine
(514) 634-7171
1 (800) 352-6111

SPINELLIsuto com

VOLKS, Jetta 2001, TDI GLS,
tout équipée + toit, état Af,
15 995§, crtr., (514) 943-2285

VOLKS Beetle 99 et 2000, aut.,
tout équipée.
Ouvert sarpedi;lo h éJS h
Sako Liquidation

514-735-3700

VOLKS Beetle GLS 99, aut.,
a/c, 51 000 km. Super spécial!

Toyota Duval 450-655-2350

VOLKS Cabrio GLX 2001, aut.,
cuir, toit élect., 72000 km
w-lutex.ca ©514-336-3000

VOLKS Golf 1998 noire, 2 I.,
man., 5 vit. A/C, 4 ptes, pneus
et roues été / hiver. A-1. 54 000
km. 9900 $. 514-769-8683

((ATW= T
TOYOTA
255, boul. St-Martin est
Laval
(450) 668-2710
1-800-625-3987

vimontlexustoyota.com

VOLKS Golf 97, man, 5 ptes,
alc, pneus hiv., rouge, 92 000
km, 5950% nég. 514-668-7973

VOLKS Golf GL 2000 man.,
71500 km, 8 pneus, air, 6 cd, Al-
lemagne 11500$ 514-948-1135

VOLKS Jetta 00, man., 1.8 T,
A-1, toit, a/c, mags, 8 pneus,
CD. 67 000 km. 514-386-0053.

VOLKS Jetta GLS fam. 2003
1.8 T, toit, mags, dois vendre ou
transfert loc., 450 635-5726

VOLKS Jetta TDI 2001, gris
argent, man., 48 000 km, A-1,
18 000$ nég. 514-597-0481.

& mazopa
3175 Victoria, Lachine

(514) 637-1153
1(866) 637-1153

BSPINELLIsutn com

Mercedes-Benz
West Island
4525 houl. St-Jean

Dollard-des-Ormeaux

514-620-5900

Mercedes-Benz
Rive-Sud
4844 houl Taschereau
Greenfield Park
450-672-2720

La Capitale

Bail flexible

locations lutexe
 Location a long terme

autos et camions légers
 Kilométrage illimité

Véhicules d’occasions

www.lutex.ca

Certifiée
Etoile &<’

Exclusivement par
e

SILVER STAR
MONTREAL

Le plus important
concessionnaire
Mercedes - Benz

de 'est du Canada

7800 Décarie, Mtl
(514) 735-3581

MINI
LAVAL
2450, boul. Chomedey

Laval (450) 682-1212
www.laval.mini..ca

MINI
Mont-Ro?_/al
4220, boul. Saint-Laurent
(coin Rachel)
(514) 289-MINI (6464)
www.minimontroyal.ca

CITE MITSUBISHI
8665 Boul. Décarie
(angle Métropolitain)
(514) 735-3700

www.citemitsubishi.com

Fam,
« NISSAN y
] ) Lexus
345 Brunswick P.Claire S TOYOTA
(514) 697-9141 - marti
o) 6970141 B houI.L :‘t,a:dartm est
SPINELL Iauto.com (450) 668-2710
1-800-625-3987

CITE NISSAN
3500 Boul. Jean-Talon
(pres Cote des Neiges)

(514) 739-3175

www.citenissan.com

- — - .

Centre Porsche
Lauzon
2455, Boul. Chomedey
Laval
450688 -1144
www.lauzonporsche.com

vimontlexustoyota.com

LEXUS

& TOYOTA

561 St-Joseph Lachine
(514) 634-7171
1 (800) 352-6111

SPINELLIsuto com

/A [EvelE

@ TOYOTA

Avec vous depuls 1969
TERREBONNE
1369, Montée Masson

(450) 471-4117
1-888-800-4117

Swedish

Auto centre
Les Spécialistes
SAAB & VOLVO

de Montréal

ARREFOUR SUZUKI
zcso Boul.o ‘I'.abeflg II!aval 2115 0ld Orchard
(450) 625-1114 (514) 484-3200

 SPINELLI |
@"“FéVoTa

10 Auto Plaza Pt Claire
(514) 694-1510
1 (800) 326-1510

SPINELLIsuto.cmm

600

[

Loisirset =~
véhicules récréatifs
VEHICULES

667 RECREATIFS

WESTFALIA, Eurovan 1993
rouge, 190 000 km, impeccable
26 5008, 1 (819) 669-2050




PENSEZ

Mazdad 2004

Mazda3 GX 2004 Mazdad Sport 2004

N . S*

001 . S Vi . I .
[ d‘e ]6]95 $ par mois, pour 48 mois Obtenez 4,9 *" de financement @ I'achat jusqu’a 48 mois
Ou lovez & parir de 199 comptant initial de 22955 sur toutes les Mazdad et Mazdad Sport 2004

MAINTENANT cHEz VOTRE CONCESSIONNAIRE MAZDA. | A

www.mazda.ca

%RET NOTRE ENGAGEENT YOS G QUE OIRE NOUVELENAOA ST NSPEES, RECO DES PROTESETAP B N LN DESENCEA L4 LVRASOI

= GARANTIE LERDERSHIP MAZDR Garantie complete de 3 ans ou 80000 km et de 5 ans ou 100000 km sur le groupe motopropulseur. Les concessionnaires Muqu du Uebe(
ﬂ Ro u I. E R ASSISTANCE ROUTIERE 24 HEURES MAZDA Renseignez-vous sur le programme d"assistance routiére Mazda, offert gratuitement avec toute nouvelle Mazda. Q

INFORMEZ-VOUS AU SUJET DU PROGRAMME MAZDA POUR LES DIPLOMES.

LOCATIONM "Financement @ 'achat aux particuliers de 4,9% jusqu'a 48 mois sur les Mazda3 et Mazda3 Sport 2004 neuves. Financement consenti par I'entremise de la Bangue Scotia. Sur approbation du crédit. * Offre réservée aux particuliers et portant sur les Mazda3 GX 2004 (modéle D4XS54AA00) neuves. Frais de transport ef préparation

/ I (925), immatriculation, assurances, taxes et frais d'inscription au Registre des droits personnels et réels mobiliers (RDPRM) en sus. **Taux de location personnalisée Mazda: offre portant uniquement sur la location au détail des Mazda3 GX 2004 (modgle D4XS54AA00) neuves. Comptant initial ou échange équivalent, premier

/MAZDA versement mensuel et dépot de sécurité de 250G exigés. Transport et préparation inclus. Offre soumise @ I'approbation de Crédit Mazda Canada inc. Limite de 80000 km. Frais de 8 ¢ le km additionnel. Location avec limite de 100000 km disponible. Immatriculation, assurances, taxes et frais d'inscription au Registre des droits
personnels et réels mobiliers (RDPRM) en sus. Les modgles illustrés peuvent différer et sont utilisés d fitre indicatif seulement. Certains équipements illustrés peuvent étre offerts en option ou de série sur d'autres modéles. Les stocks peuvent varier selon les concessionnaires. Les concessionnaires peuvent vendre ou lover @ prix
inférieur. Voir un concessionnaire participant pour les détails. Aucune combinaison d'offres possible. Offres d'une durée limitée a compter du 1*" décembre 2003.

3189482A

3191081
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LA PRESSE

KRS « | 5 plus belle auto du monde »

SE FAIRE
UNE IDEE

Tous les jours dans

LA PRESSE

NOUVELLE
SOCIETE

~,

Tous les jours dans

LA PRESSE

CARRIERES

PHOTO GRACIEUSETE BENTLEY

- 4 - 0 . . . . , . ’ . .o
Aprés la MG Rover, au tour d’'une autre création « britannique », la Bentley Continental GT, de se voir mériter le titre « L' Automobile piui Bella del Mondo »,
comprenez « la plus belle auto du monde ». Ce prix annuel est accordé par un jury italien composé de journalistes automobiles, de stylistes et de grands noms de

POUR TROUVER. E E

Le samedi dans (LT3 l'industrie.

- G35 Coupé

Berline G35

Cette année, décorez votre
entrée de garage.
Lors des célébrations de fin d'année

d'Infiniti, vous pouvez tout savoir
sur les nouveaux et passionnants

P oy

véhicules d'Infiniti, comme la berline
G35x a traction intégrale et le QX56,
notre luxueux VUS surdimensionné
attendu pour le printemps 2004. Vous
U N pouvez aussi louer la séduisante 135
“; /l,., : - = = a un taux de location de 4,9 %*. Faites-
_ \’g i : vous plaisir pendant le temps des fétes.

Rendez visite au concessionnaire

Berline G35x a traction intégrale Infiniti de votre localité et commencez

l'année en beauté. Infiniti.ca

W

Propulser vers le futur INFINITI

DE FIN D’ANNEE D’INFINITI

V 0 S C ONCESSIONNAIRES I N F I N I T | D U G R AN D
Infiniti de Brossard Infiniti Laval Meridien Infiniti Spinelli Infiniti
9005, boul. Taschereau 305, boul. Saint-Martin Est 4000, rue Jean-Talon Ouest 345, boul. Brunswick
Brossard (Québec) Laval (Québec) Montréal (Québec) Pointe-Claire (Québec)
(450) 445-5799 (514) 382-8550 (514) 731-7977 (514) 697-5222

3188113A

* Le taux de financement a la location de 4,9 % est offert seulement pour la I35. Voyez le concessionnaire Infiniti de votre localité pour plus d'information.
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Saisir
la bonne
occasion

ERICLEFRANCOIS
COLLABORATION SPECIALE

Vous étes de ceux pour qui l’acqui-
sition d'un véhicule d’occasion se
résume a racheter les problemes
des autres ? Alors peut-étre ne pre-
nez-vous pas les précautions néces-
saires avant de l’accueillir dans vo-
tre entrée de garage...

Le véhicule d’occasion idéal est
joli, propre, bien entretenu et FIA-
BLE. 1l est possible de réunir tou-
tes ces conditions si vous ne vous
précipitez pas sur la premiere occa-
sion venue. Tenez, un petit conseil
pour ne pas tomber dans le piege :
ne partez pas avec une idée trop ar-
rétée sur le modele a acheter. C’est
en étant souple que vous déniche-
rez la bonne affaire.

Vous avez peu confiance en votre
jugement ? Vous avez le coup de
coeur facile ? Alors n’hésitez pas a
vous faire accompagner par un ami
qui saura vous rappeler la craque-
lure naissante sur le pare-brise ou
la tache de rouille qui menace d’ef-
feuiller le bas de caisse.

De plus, on ne part pas a la re-
cherche de la perle rare a la tombée
du jour. Impossible dans ces condi-
tions de vérifier I’état de la mo-
quette ou du plancher ; de s’assurer
que les quatre pneus sont identi-
ques (marque, dimensions, etc.),
que l'usure de la semelle est accep-
table et que les flancs ne présentent
aucune imperfection ou encore de
constater que le véhicule convoité
penche comme la tour de Pise.

On prend la route

La calandre est un peu abimée,
I’autocollant « I love New York »
qui tatoue le pare-chocs arriere
vous géne, mais la bagnole semble,
a l'oeil, pétante de santé. Un essai
sur route s’impose pour voir si elle
tient ses promesses. Pour le savoir,
il faudra parcourir un certain nom-
bre de kilometres (au minimum
10) afin de pouvoir évaluer ses per-
formances routieres. Avant de
prendre la route, prenez le temps
voulu pour vous familiariser avec
les commandes du véhicule. Con-
tact. Les jauges et témoins fonc-
tionnent-ils tous ? Les essuie-gla-
ce ? Et les phares ? Ouvrez l'oeil
aussi sur la fumée qui se dégage du
pot d’échappement. Elle est bleue ?
C’est mauvais signe !

Une petite balade en ville vous
permettra de vérifier si la direction
est suffisamment légere pour facili-
ter les manoeuvres a basse vitesse
ou encore que la pédale de frein
demeure ferme lorsque le véhicule
est immobilisé a un feu rouge. Et
quand le feu passe au vert, qu’en
est-il des performances ? L’accélé-
ration est-elle acceptable ? Et le
passage des rapports de transmis-
sion ? Sans accroc ?

Tout en analysant mentalement
vos premieres impressions de con-
duite, empruntez la bretelle, la, a
droite, pour prendre l’autoroute, ou
vous serez en mesure de juger de la
stabilité du véhicule, de ressentir
des vibrations (roues, direction,
etc.). Tendez également loreille
aux bruits inhabituels (cliquetis,
craquements, sifflements, etc.)

Vous avez tout vérifié ? Prenez
maintenant la prochaine sortie, ou
vous serez en mesure de vérifier la
qualité du freinage.

Pour y voir encore plus clair

Généralement, au terme d’un essai
routier, plusieurs consommateurs
s’interrogent et mettent en doute leur
propre jugement. Si tel est le cas, vo-
tre garagiste n’a pas a vous refuser un
bref essai routier pour confirmer ou
infirmer vos impressions de conduite.
Pourquoi votre garagiste ? Parce que
la prudence vous incitera a faire véri-
fier la condition mécanique du véhi-
cule convoité par un technicien de
confiance. L’idée consiste ici a obtenir
le point de vue d'une tierce personne
neutre et compétente en la matiere.
Une telle inspection cotite une centai-
ne de dollars. En retour, le technicien
vous fournira par écrit un rapport dé-
taillé sur les petits secrets de votre fu-
ture (?) conquéte. De l’état de la
tuyauterie du systeme de refroidisse-
ment a l'étanchéité des soufflets de
cardans en passant par l'usure des
plaquettes de freins et la lecture du
taux de compression de chaque cylin-
dre, le technicien pourrait en avoir
long a vous raconter.

Evaluation en main, vous saurez
alors si vous faites une bonne affaire
ou s’il vous faut carrément aller voir
ailleurs. Si le véhicule vous intéresse
toujours, vous disposerez ainsi d’élé-
ments d’information qui vous per-
mettront de négocier le prix en fonc-
tion de I'état réel du véhicule.

1l arrive toutefois qu'une inspection
mécanique avant l’achat ne permette
pas de déceler la présence d'un vice
caché. Qu’a cela ne tienne, le nou-
veau Code civil vous permet d’inten-
ter un recours. Mais ca, c’est une au-
tre histoire.

DAEWOO LEGANZA

de 1999 4 2002

FORCES ©  VALEUR SUR LE MARCHE CAMPAGNES DE RAPPEL
> Présentation générale réussie > Le montant du pare-brise ne respecte pas les criteres maximum admissibles
> Bonne qualité d'exécution 1999 Neuve ~ 40,000km 80,000 km 120,000 km dela norme en matiére de traumatismes craniens, ce qui augmente donc la
> Habitacle spacieux K 20295% 8500$ 7700 5400$ possibilité que le passager avant subisse un traumatisme cranien dd a un choc
(DX 239953 110005 102005 88005 contre le montant du pare-brise en cas d'accident. Correction : Les conces-
FAIBLESSES i 1 T A Rl sionnaires devront poser du rembourrage sur le montant du pare-brise pour
e . my euve ,000 km ,000 km ,000 km Sdui ; e -7000-
> Pneus d'origine de mauvaise qualité X 206005 100005 94005 82005 réduire les risques de blessure en cas d'accident. (1999-2000-2001)
> Rangements peu nombreux (DX 245005 121005 115005 105004 : Source:Transports Canada
LIS COUT DES PIECES DE REMPLACEMENT
GARANTIE D'ORIGINE 2001 Neuve  20,000km  40,000km 80,000 km
S X 210005 110005 104005 96005 Ailes avant : 1305 Pare-chocs arriére : 330$
> Garantie générale : 3 ans /60 000 km (DX 253009 13700% 128005 120005 Alternateur neuf ; 2708 Cardan (extérieur) ; 273%
> Mécanique : 5 ans /100 000 km Amortisseur arriere : 1055 Démarreur neuf: 328$
> Corrosion : 5 ans /100 000 km Neuve 2002  10,000km  20,000km 40,000 km Disques de freins avant : 554
R SX 20895% 13 4005 120005 115005 Filtre 3 air: 15$
PROFIL DE LA CLIENTELE CIBLE (DX 25 495$ 16 6005 150005 142005 Filtre 3 essence: 14$
> Age moyen :52 ans TR Filtre & I'huile : 75
> Marié :80% Sotfoc Gulde detatiotion Heddos Freins avant (plaquettes) : 425
> Revenu familial annuel moyen : 50 0005 Phare avant (2) : 139$
> Hommes: [ ] Femmes: ] € Ampoule de phare avant : 9%
| Silencieux d'origine : 1815
f.‘ Coussin gonflable : 6585

40%
60%

Daewoo Leganza

2001

DAEWOO LEGANZA 1999-2002

Feu de paille

VOITURES
D'OCCASION

COLLABORATION SPECIALE

C’est avec 10 000 dollars en poche et
trois associés que Kim Woo Chang a
fondé Daewoo en 1967. La débacle
financiere du marché intérieur a la fin
des années 1990 a forcé la compagnie
a exporter ses produits pour survivre.
Malheureusement, la dette accumu-
1ée était trop forte et la division auto-
mobile de Daewoo a d déclarer fail-
lite. Depuis peu, General Motors a
racheté la filiale automobile de la
multinationale coréenne et utilisé les
bases de voitures de Daewoo pour
commercialiser sous les marques
Chevrolet et Suzuki (propriété de
GM) les nouvelles Epica et Verona.
Ces deux berlines sont dérivées de la

Daewoo Magnus qui se vendait a ses
débuts sous le nom Leganza.

La Leganza est le modele haut de
gamme de Daewoo. Arrivée sur le
marché en 1999 en version SX et
CDX, cette voiture offre un équipe-
ment complet a prix tres raisonnable.
Son nom dérive de deux mots ita-
liens : elegante qui signifie élégant, et
forza qui signifie puissance. Pourquoi
s’inspirer de litalien? Peut-étre a
cause du maitre carrossier Giorgetto
Giugiaro de la firme italienne Ital-de-
sign qui a créé I'allure de la Leganza.

Les concepteurs ont ajouté a cette
voiture offerte uniquement en ver-
sion berline quatre portes avec un
moteur 2,2L de 131 CV, des éléments
qui la rendent plus silencieuse et
plus confortable. Par exemple, la sus-
pension indépendante aux quatre
roues est munie de coussinets en
caoutchouc pour absorber les imper-
fections de la route. Les amortisseurs
et le chassis sont reliés par une struc-

ture bidirectionnelle pour une meil-
leure tenue de route, et les portes
sont dotées d'une triple cloison
d’étanchéité de neuf épaisseurs pour
couper les bruits extérieurs.

Pour les mélomanes, une excellente
chaine stéréo avec lecteur CD et diffé-
rentes ambiances allant de I’église, au
hall et au stade pour accommoder
tous les styles de musique. Il est vrai
que si on porte un regard plus criti-
que, on constate que la finition n’est
pas égale a celle des voitures alle-
mandes. La finition et l’assemblage
varie d’'un véhicule a l’autre, mais
une allemande de la méme catégorie
cotte le double du prix. Sur la route,
la Leganza est silencieuse, et méme
sans I"apport d'un V6, le moteur offre
un rendement acceptable malgré un
mangque de souffle en montagne.

Les performances de la Leganza sont
comparables aux quatre cylindres des
concurrents : Nissan Altima, Ford
Contour, Volkswagen Jetta ou Maz-
da 626. Toutefois, la non-disponibili-
té d’'un V6 a fait fuir plus d’'un client.
Mais si la performance n’arrive pas
en téte de vos priorités, vous serez
tres bien servi. En ce qui concerne la
tenue de route, la voiture se comporte
tres bien malgré les trés mauvais
pneus d’origine de chez Kumho (un
manufacturier coréen). Et si ce n’est
déja fait au moment ou vous décide-

Source : CAA-Québec

rez d’acheter la voiture, la premiere
chose a faire est de la chausser de
quatre bons pneus.

La suspension privilégie le confort
au détriment de la performance et
I'habitacle offre un espace tres géné-
reux pour quatre passagers qui trou-
veront au demeurant amplement de
volume de chargement pour tous les
bagages dans le coffre. Parmi les
points faibles, les sieges un peu rai-
des qui comportent des ajustements
inhabituels a I’avant du siege. 1l faut
étre patient pour trouver la bonne
position de conduite. Le nombre
d’espaces de rangement dans le véhi-
cule est aussi nettement insuffisant.

Pour ceux qui veulent une pointe de
luxe sans vider leur compte de ban-
que, la Leganza offre toutes les carac-
téristiques que l'on retrouve habi-
tuellement dans des voitures de
10 000 a 12 000 dollars de plus.

Et pour ceux qui se demandent si
les pieces sont toujours disponibles
pour une voiture qui n’existe plus
sur le marché, soyez sans crainte : la
loi oblige les constructeurs automobi-
les a fournir des pieces de remplace-
ment pendant les 10 années suivant
la dernicre année modele. Dans ce
cas-ci, les derni¢res Leganza ayant été
vendues en 2002, l'approvisionne-
ment en pieces de remplacement est
donc assuré jusqu’en 2012.

D’ici 'automne 2004, le marché accueillera un luxueux utilitaire hybride, le RX 330 de Lexus.

Véhicules hybrides : les Américains en retard

ROYAL FORD
THEBOSTON GLOBE

La question : Quand faut-il la bran-
cher ?

La réponse: Jamais, elle recharge
ses propres batteries en roulant.

C’est ainsi, simplement, que l’in-
dustrie automobile tente de faire la
promotion de l'efficacité des véhicu-
les hybrides (propulsés a l’essence et
a l'électricité) au moment ou cette
technologie se prépare a une explo-
sion des ventes.

La société J.D. Power and Associa-
tes estime qu’aux Etats-Unis, les ven-
tes annuelles de voitures hybrides
dépasseront le cap du demi million
d’ici 2007. Sur les 16 millions de vé-
hicules vendus cette année aux Etats-
Unis, environ 50 000 seront des hy-
brides, selon une étude de la Whar-
ton School. Toyota avait recu 10 000
commandes pour la Prius hybride
avant méme que le modele 2004
n’arrive dans les salles d’exposition.

Cette expansion se produira en dé-
pit d’allégements fiscaux récents du
gouvernement fédéral américain qui
permettraient aux acheteurs de gros
utilitaires et de camions (6000 livres
et plus) d’inscrire des la premiere an-
née a leurs dépenses d’exploitation
un amortissement pouvant atteindre
100 000 $. Cet allégement pourrait
s’appliquer a 28 millions d’Améri-
cains, y compris des entrepreneurs,
fabricants, médecins, agents immobi-
liers et autres, dont les activités ne

justifient pas l'achat d’'un véhicule
massif.

« Cette échappatoire fiscale est telle-
ment grande qu’on pourrait y con-
duire un Hummer », estime David
Friedman, de 1'Union of Concerned
Scientists, un groupe a but non lucra-
tif qui fait la promotion de solutions
environnementales.

Entre-temps, ceux et celles qui ache-
tent un véhicule hybride ultra-pro-
pre, consommant peu d’essence, ob-
tiennent un allégement fiscal de
2000 $ cette année, et de 1500 % a
compter de I'an prochain. Cet allége-
ment se fait sous forme de réduction
du revenu imposable, et ne représen-
te donc qu'une fraction du 2000 $ ou
du 1500 $, variant selon la tranche
d’'imposition. Pour une entreprise,
I'amortissement permis est de 7660 $.

Cet écart entre allégements fiscaux,
ainsi que la réticence des fabricants
américains a participer au marché hy-
bride, témoignent d'une négligence a
I’endroit de technologies prometteu-
ses et de possibilités de ventes, et
d’'un manque de conscience environ-
nementale et sociale.

Deuxiéme génération

Honda et Toyota vendent déja leur
deuxieme génération de véhicules
hybrides — alors que les fabricants
américains tardent a proposer leur
premiere génération.

Dans un véhicule hybride, le petit
moteur a essence ultra-propre est su-
ralimenté par un moteur électrique a

haut rendement. Il en résulte une
performance améliorée, des émis-
sions propres et une économie de
carburant.

Le systeme est « autochargeable »
parce qu’en freinant ou en accélérant,
I'énergie est captée par le moteur
électrique, qui l'utilise pour recharger
la batterie. Pendant 1’accélération, cet-
te énergie électrique est méme
transmise par le moteur aux roues
motrices. Le conducteur n’a rien a
voir avec ce transfert, mais un voyant
sur le tableau de bord indique la pro-
portion d’électricité et d’essence con-
sommée pendant que la voiture est
en marche.

La courbe d’apprentissage peut sur-
prendre. J'ai conduit une Honda Ci-
vic hybride pour deux semaines, et
sans porter attention aux messages
des voyants du tableau de bord, jai
obtenu un rendement de 48,9 milles
au gallon (20 km au litre). Je n’ai pas
encore terminé les essais de la secon-
de génération de la Prius (Toyota),
mais son rendement officiel, selon
I'EPA, est de 51 milles au gallon en
ville, et de 60 sur la route. Le prix
des deux voitures est d’environ
20 000 $.

La Civic hybride (successeur de 1'In-
sight), lancée en 2003, fut la premiere
voiture familiere a proposer un mo-
dele hybride. Son moteur a essence
fonctionne quand la voiture roule et
le moteur électrique augmente sa
performance durant l’accélération a
haute vitesse sur les grandes routes,
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ou dans des montées difficiles. Le
systeme de Toyota est différent. Dans
un contexte de conduite urbaine, son
moteur fonctionne la moitié du temps
a I’électricité seulement.

Si ces voitures sont si efficaces,
pourquoi le gouvernement américain
réduit-il les allégements fiscaux aux
acheteurs d’hybrides alors qu’il ré-
compense ceux qui achetent les gros-
ses bétes gourmandes de la route ?
« Ca n’a pas de sens de garantir les
ventes de véhicules qui accroissent
notre état de dépendance face au pé-
trole étranger », poursuit M. Fried-
man.

Et pourtant, des allégements fis-
caux pourraient aider a propulser
une industrie au seuil d'une expan-
sion majeure. Nous verrons bientot
une Honda Accord hybride. D’ici
I’automne 2004, le marché accueil-
lera un luxueux utilitaire Lexus hy-
bride, le RX 330. Suivront, d’ici
quelques années, la Camry, I'utili-
taire Highlander et peut-étre une
fourgonnette. Et Nissan achete la
technologie Toyota pour un lance-
ment d’hybride en 2006.

Les fabricants des Etats-Unis de-
vaient entrer dans la danse avec
I'utilitaire Escape de Ford en 2004.
Ce lancement est devenu incertain
a cause de problemes techniques.
Dans un avenir tout aussi incertain,
on pourra voir arriver des hybrides
de Chrysler (qui a cependant annu-
1é son projet d’utilitaire Durango)
et de G M (une camionnette).
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Jeep Liberty 2004

i e s s AUCUN PAIEMENT
.7 g.'!!.o.o.ls AVANT

o 60 MoIS 90 JOURS
sur les modeles 2004 sélectionnés

o 279 $ﬂ.
par mois.

Location de 54 mois.

Comptant initial de 2475$ ou échange équivalent.
Transport et taxe sur le climatiseur inclus.

OPTION 0$ COMPTANT EGALEMENT DISPONIBLE

o 279 $H
par mois.

Location de 54 mois.

Comptant initial de 2570 $ ou échange équivalent.
Transport et taxe sur le climatiseur inclus.

OPTION 0$ COMPTANT EGALEMENT DISPONIBLE

o 299$ﬂ
par mois.

Location de 54 mois.

Comptant initial de 4330$ ou échange équivalent.
Transport et taxe sur le climatiseur inclus.

OPTION 0$ COMPTANT EGALEMENT DISPONIBLE

FINANCEMENT OFFERT EXCLUSIVEMENT PAR

* Moteur de 2,4 L a DACT, 150 ch

* Transmission automatique a 4 vitesses

* Télédéverrouillage

e Climatiseur

* Régulateur de vitesse

* Leve-glaces, rétroviseurs et verrouillage
a commande électrique

* Radio AM/FM avec lecteur de CD

* PLEIN D'ESSENCE GRATUIT

* Et plus!

* Moteur de 2,4 L a DACT, 150 ch

* Transmission automatique a 4 vitesses

* Glaces a écran solaire

* Climatiseur

* Régulateur de vitesse

* Roues de 16 po en aluminium

* Leve-glaces, rétroviseurs et verrouillage
a commande électrique

* Radio AM/FM avec lecteur de CD

* PLEIN D'ESSENCE GRATUIT

* Et plus!

e Moteur V6 de 3,7 L

* Transmission manuelle a 5 vitesses

¢ Climatiseur

* Glaces a écran solaire, teinte foncée

* Roues de 16 po en aluminium

* Phares antibrouillards

* Leve-glaces, rétroviseurs et verrouillage
a commande électrique

* PLEIN D'ESSENCE GRATUIT

* Et plus!

CHRYSLER CANADA

7 ANS
115000 KM
s
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", LA MEILLEURE PROTECTION QUE NOUS AYONS JAMAIS OFFERTE SUR TOUS LES MODELES
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CHRYSLER, JEEPw ET DODGE 2003 ET 2004. GARANTIE DE 7 ANS OU 115 000 KM SUR LE

Visitez votre concessionnaire Chrysler ¢ Jeep,, ® Dodge ou daimlerchrysler.ca t 0% de financement & lachat jusqu'a 60 mois sur certains modéles 2004 sélectionnés.
A 0% de financement a I'achat jusqu’a 72 mois sur certains modeles 2003 sélectionnés. 11 Tarifs mensuels pour 54 mois établis pour la berline Chrysler Sebring LX 2004 avec I'ensemble 24H, pour la Chrysler PT Cruiser 2003 avec I'ensemble
28E et pour le Jeep Liberty Sport 2004 avec I'ensemble 26B + GEG + LNJ + WND. Dépdt de sécurité de 0 $ pour une période de temps limitée seulement et peut changer sans préavis. Premier versement exigé a la livraison. Location pour usage
personnel seulement. Aucun rachat requis. Le concessionnaire peut louer a prix moindre. Le locataire est responsable de I'excédent de kilométrage aprés 91800 km au taux de 15¢ le kilométre. Transport et taxe sur le climatiseur inclus, lorsque
applicables. 0 Aucun paiement avant 90 jours au financement a I'achat sur certains modeles 2003 et 2004 sélectionnés. T, A, Tt Sous réserve de I'approbation de Services financiers Chrysler Canada. Services financiers Chrysler Canada est un
membre du groupe de Services DaimlerChrysler Canada. 1, A, 11, ¢ Transport, taxe sur le climatiseur (lorsque applicable), immatriculation, assurance, droits sur les pneus neufs, frais d’inscription au Registre, frais d’administration
des concessionnaires et taxes en sus. Offres d’une durée limitée et exclusives, qui ne peuvent étre combinées a aucune autre offre, a I'exception de la remise aux diplomés et du programme d’aide aux handicapés physiques, et qui s'appliquent
a la livraison au détail des modeles 2003 et, 2004 neufs en stock sélectionnés. Le§ offres peuvent changer sans préavis. Le concessionnaire peut devoir commander (2004) ou échanger un véhicule. Véhicules a titre indicatif seulement. Voyez

CINQ ETOILES

DD

3158742

SERVICES FINANCIERS




