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Bois! Bois donc...!
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Éditorial

Au cours des

Vers une agriculture
raisonnee

derniers mois, la

crise de lu vache 

folle européenne a 

fait couler beaucoup 

d’encre dans les 

médias européens, 

mais également 

dans les 

médias 

québécois.

e s  d e r n i e r s  e n  o n t  f a i t  a b o n d a m m e n t  é t a t  e n  m e t ­

t a n t  l a  F é d é r a t i o n  d e s  p r o d u c t e u r s  d e  b o v i n s  d u  

Q u é b e c  s u r  l a  s e l l e t t e ,  e n  p l e i n  c o e u r  d e  l a  t o u r ­

m e n t e  m é d i a t i q u e .  P l u s i e u r s  m é d i a s  o n t  p o i n t é  

d u  d o i g t  c e r t a i n e s  p r a t i q u e s  r e l a t i v e s  à  l a  p r o d u c ­

t i o n  b o v i n e  q u é b é c o i s e  n o t a m m e n t  e n  s o u l e v a n t  

l a  q u e s t i o n  d e  l ’ u t i l i s a t i o n  d e s  h o r m o n e s  d e  c r o i s ­

s a n c e  e t  d ’ a n t i b i o t i q u e s .  C e r t a i n s  d 'e n t r e  e u x  o n t  

m ê m e ,  à  u n  c e r t a i n  m o m e n t  d o n n é ,  p a r l é  d e s  p r o ­

d u c t e u r s  d e  b o v i n s  c o m m e  é t a n t  d e s  ê t r e s  i n c o n s ­

c i e n t s ,  p r e s q u e  i r r e s p o n s a b l e s . . .  D e v a n t  d e  t e l l e s  

a l l é g a t i o n s ,  v o u s  v o u s  d o u t e r e z  b i e n  s û r  q u e  

l a  F é d é r a t i o n  n ’ a  p a s  t a r d é  à  r é a g i r  e t  à  r e m e t ­

t r e  l e s  p e n d u l e s  à  l ’ h e u r e .

O n  s a i t  t o u s  q u e  l e s  p r o d u c t e u r s  d e  b o ­

v i n s ,  t o u t  c o m m e  l a  F é d é r a t i o n ,  s o n t  

p r é o c c u p é s  a u  p l u s  h a u t  p o i n t  p a r  l a  c r i ­

s e  e u r o p é e n n e  e n t o u r a n t  l a  v a c h e  f o l ­

l e ,  t o u t  c o m m e  p a r  l ’ u t i l i s a t i o n  d 'h o r ­

m o n e s  e t  d ’ a n t i b i o t i q u e s .  N o u s  

s u i v o n s  l e  d o s s i e r  d e  p r è s ,  e t  d e p u i s  

d é j à  l o n g t e m p s .  L a  q u a l i t é  d u  p r o d u i t  

e s t  a u  c o e u r  d e  n o s  p r é o c c u p a t i o n s .  

D ’a i l l e u r s  p l u s i e u r s  a c t i o n s  c o n c r è t e s  

a y a n t  p o u r  o b j e c t i f  l ’ a m é l i o r a t i o n  c o n s t a n ­

t e  d e s  p r o d u i t s  s o n t  m e n é e s  p a r  l a  F é d é ­

r a t i o n .  Q u e  l ’ o n  p e n s e  a u  p r o j e t  B o e u f  Q u a ­

l i t é  P l u s  p o u r  l e s  b o u v i l l o n s  d ’a b a t t a g e ,  à  l a  

c e r t i f i c a t i o n  d e s  v e a u x  d e  g r a i n ,  à  l a  c h a r t e  

d e  q u a l i t é  d e s  v e a u x  d e  l a i t ,  a u x  c a m p a g n e s  

d e  v a c c i n a t i o n  d e s  v e a u x  d ’ e m b o u c h e ,  à  l a  p r o ­

d u c t i o n  d 'u n e  v i d é o c a s s e t t e  s u r  l a  q u a l i t é  d e s  

p e t i t s  v e a u x  l a i t i e r s  e t ,  p l u s  r é c e m m e n t ,  a u  

p r o j e t  d ’ i d e n t i f i c a t i o n  p e r m a n e n t e  e t  d e  t r a ç a ­

b i l i t é  d e s  b o v i n s  q u i  s e r a  m i s  e n  p l a c e  j u s t e m e n t  

p o u r  r a s s u r e r  l e s  c o n s o m m a t e u r s  s u r  l a  

s a l u b r i t é  e t  l ' i n n o c u i t é  d e  l a  v i a n d e  b o ­

v i n e  e t  o ù  l a  F é d é r a t i o n  e s t  u n  a c t e u r  c e n t r a l .  C e  

d e r n i e r  p r o j e t  e s t  p a r t i c u l i è r e m e n t  s t r a t é g i q u e  

p o u r  l ' i n d u s t r i e  b o v i n e  p u i s q u e  l a  t r a ç a b i l i t é  a m è ­

n e  u n e  t r a n s p a r e n c e  q u i  f a i t  s o u v e n t  d é f a u t  d a n s  

l e s  f i l i è r e s  a l i m e n t a i r e s . P o u r  g a r d e r  l a  c o n f i a n ­

c e  d e s  c o n s o m m a t e u r s ,  l a  s é c u r i t é  d o i t  s ’é t e n d r e  

d e  l a  f e r m e  a u  c o m p t o i r  d e s  m a g a s i n s .

U n e  c r i s e  c o m m e  c e l l e  q u e  l 'o n  v i e n t  d e  

v i v r e  p e u t  p a r a î t r e  à  c e r t a i n s  é g a r d s  f o r t  n é g a ­

t i v e  p o u r  l ’ i n d u s t r i e  b o v i n e ,  e l l e  p e u t  c e p e n ­

d a n t  a u s s i  a v o i r  d e s  e f f e t s  f o r t  p o s i t i f s .  E l l e  p e u t  

f a v o r i s e r  l e  d é b a t  e t  p r o p o s e r  u n e  n o u v e l l e  f o r m e  

d ’a g r i c u l t u r e .  C a r  i l  y  a  t o u j o u r s  p l a c e  à  a m é l i o ­

r a t i o n ,  d a n s  l ’a g r i c u l t u r e  c o m m e  d a n s  t o u t  a u t r e  

d o m a i n e .

L e s  p r o d u c t e u r s  a g r i c o l e s  n e  v e u l e n t  e t  n e  

d o i v e n t  a u c u n e m e n t  m e t t r e  e n  d a n g e r  l a  s a n t é  

d e s  c o n s o m m a t e u r s .  A u  c o n t r a i r e ,  i l s  o n t  i n t é r ê t  

à  d é v e l o p p e r  u n e  a g r i c u l t u r e  d o t é e  d ’ u n e  v i s i o n  à  

m o y e n  e t  à  l o n g  t e r m e , u n e  a g r i c u l t u r e  

«  r a i s o n n é e  » ,  q u i  s a c h e  c o n c i l i e r  e n v i r o n n e m e n t ,  

q u a l i t é  m a i s  a u s s i  r e n t a b i l i t é .  L ’ a g r i c u l t u r e  r a i s o n -  

n é e  p e u t  d o n n e r  c e s  r é s u l t a t s  p a r c e  q u ’ e l l e  n e  

r e p o s e  p a s  s u r  u n  m o d è l e  u n i q u e  q u i  f o n c t i o n n e  

à  p a r t i r  d ’ u n  c e r t a i n  n o m b r e  d ’ i n t e r d i t s .  A u  

c o n t r a i r e ,  e l l e  d i s p o s e  d 'u n e  p a l e t t e  d e  s o l u t i o n s  

p l u s  l a r g e s .  L ’a g r i c u l t u r e  r a i s o n n é e  e s t  a u s s i  m o i n s  

i n t e n s i v e ,  m i e u x  m a î t r i s é e  p a r  l e s  a g r i c u l t e u r s ,  

p l u s  c o m p a t i b l e  a v e c  l e  d é v e l o p p e m e n t  d u r a b l e .  

E l l e  m e t  d e  l ’ a v a n t  l a  m u l t i f o n c t i o n n a l i t é  

t e r r i t o r i a l e ,  s o c i a l e  e t  e n v i r o n n e m e n t a l e  d e  

l ’ a g r i c u l t u r e .  A l o r s , p o u r q u o i  n e  p a s  e n  f a i r e  

n o t r e  m o d è l e ,  l e  m o d è l e  q u é b é c o i s ?  L e s  c o n s o m ­

m a t e u r s  s e r a i e n t  r a s s u r é s  e t  l e s  c o n t r i b u a b l e s  

d a v a n t a g e s  e n c l i n s  à  s u p p o r t e r  l 'a g r i c u l t u r e .

M I C H E L  D E S S U R E A U L T

Président
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C o u p  d ’o e il su r  le s  n o u v eau x  m o d è les

L
es d iscu ss ion s  d es co m ités tech n i­

q u es M A P A Q -F P B Q  co n cern an t la  

rév is io n d es n o u v eau x m o d è les d u  

co û t d e p ro d u c tio n b o u v illo n s d ’ab a ttag e  

e t d u  co û t d e p ro d u c tio n  v eau x  d ’em b o u ­

ch e o n t p ris fin  en  d écem b re .

P en d an t le s d eu x  an s d ’in ten ses tra ­

v au x  q u ’a  d u ré le p ro cessu s d e  rév is io n , le s  

co m ités o n t eu l’o ccasio n d e v a lid er les  

d o n n ées , d e re sse rre r le s c ritè res  d e  sé lec­

tio n d es fe rm es (ce q u i a eu p o u r effet 

d 'écarte r certain es  en trep rises  d e l’éch an ­

tillon  d e d ép art) e t d e co rrig er, au  b eso in , 

ce rtain es m éth o d es d e ca lcu l. L e d e rn ie r 

b litz  d e n ég o c ia tio n  a n o tam m en t p e rm is  

d 'ench âsse r  d an s le s m o d a lité s  d ’in d ex atio n  

d es n o u v eau x m o d è les la p rise en  co m p te  

d es co û ts en v iro n n em en tau x .

M alg ré l’accep ta tio n  p ar le M A P A Q  

d e ce rta in s a rg u m en ts ex p o sés p a r la F é­

d é ra tio n  d an s le tra item en t d e la  rém u n é­

ra tio n  d u  trav a il d e l'ex p lo itan t, le s a tten ­

te s d es p ro d u c teu rs n ’o n t p as é té  

to ta lem en t ren co n trées . R ap p elo n s  q u e la  

F éd éra tio n  d em an d a it q u e  la  rém u n éra tio n  

d e  l’ex p lo itan t so it ca lcu lée  su r la  b ase  h o ­

ra ire p o u r le s h eu res su p p lém en ta ire s  tra ­

v a illées à u n e p lag e p réd éfin ie (p a r ex em ­

p le , 1 8 0 0 à 2 2 0 0 h eu res p ar an n ée) au  

lieu  d ’u n  sa la ire an n u e l fix e san s ég a rd  au  

n o m b re d ’h eu res trav aillées p a r l’ex p lo i­

tan t. D es d iffé ren d s su b sis ten t ég a lem en t 

su r la  m é th o d e d e ca lcu l d u  n o m b re d ’ex ­

p lo itan ts p ar en treprise . F in a lem en t, le  

M A P A Q  a c lo s le s d iscu ss io n s en  a llég u an t 

le fa it q u e ces q u estio n s co n cern en t l’en ­

sem b le d es p ro d u ctio n s co u v erte s p a r la  

Loi sur lassurance-stabilisation des reve­

nus agricoles. Il a  d o n c ré féré ce tte q u es­

tio n  au  co n se il d 'ad m in is tra tio n d e la Fi­

nancière agricole québécoise q u i p ren d ra  

la re lèv e d e la Régie des assurances agri­

coles du Québec (R A A Q ) e t d e la Société 

de financement agricole du Québec le 1 " 

av ril 2 0 0 1 .

IMPACT DES NOUVEAUX 

MODÈLES

D an s le  cas d es b o u v illo ns  d ’ab a ttag e , rap ­

p e lo ns  q u ’en  n o v em b re 1 9 9 9 , le  M A P A Q  d é­

p o sa it u n e p rem iè re v e rs io n d u n o u v eau  

m o d è le q u i au rait en traîn é  u n e  co u p u re  d e  

9 9  $  b ru t p a r b o u v illo n  (su r u n e  an née  d e  

co m p en sa tio n  d e  2 2 7  $  p a r b o u v illo n  p o u r 

u n  g a in  d e p o id s d e 7 7 1 Ib ca lcu lé se lo n  

l’an c ien m o d è le ). L es d iscu ss ion s  se so n t 

fin a lisées av ec u n e co u p u re d e l’o rd re d e  

3 5 $ b ru t p ar b o u v illo n o u 2 3 $ n e t p a r 

b o u v illo n  (to u jo u rs ca lcu lé  se lo n  u n  g a in  

d e 7 7 1 Ib p a r b o u v illo n ). N o to n s to u te fo is 

q u e les co û ts p o u r la m ise en  co n fo rm ité  

en v iron n em enta le  d es en trep rises n e  so n t 

p as in c lu s d an s ces d o n n ées . Ils sero n t d é ­

te rm in és lo rs d es in d ex a tio n s an n u e lle s 

d u  m o d è le e t au ro n t p o u r e ffet d e réd u i­

re la  co u p u re . D eu x  au tres av an tag es d é ­

co u len t d u  n o u v eau  m o d è le  so it, le  g e l d u  

p o id s d es b o u v illo n s d an s le ca lcu l d u  

co û t d e p ro d u c tio n e t le ca lcu l d u p rix  

m o y en  d es v eau x  d ’em b o u ch e ach e tés  en  

ten an t co m p te d es  ach ats réa lisés to u t au  

lo n g  d e l’an n ée e t n o n  p lu s seu lem en t à  

l 'au to m n e .

D an s le cas d es v eau x d ’em b o u ch e , 

la  p rem ière  v e rs io n  d u  m o d è le  a  é té  d ép o ­

sée en  ju ille t 2 0 0 0 av ec u n e co u p u re d e  

1 0  $  b ru t p a r v ach e . C e tte  v e rs ion  in tég ra it 

d é jà  ce rta in s g a in s m é th o d o lo g iqu es  tran s­

fé rés au m o d èle  v eau x d 'em b o u ch e m ais 

acq u is d an s le  cad re d es trav au x  d u  C o m i­

té tech n iq u e d es b o u v illo n s d 'ab a ttag e , 

co m m e p ar ex em p le , le s m o d ifica tio n s ap ­

p o rtées à la m étho d e d e ca lcu l d es am o r­

tissem en ts . L es d iscu ss io n s se  so n t fin a li­

sées av ec u n e co u p u re d e 1 ,7 0 $ b ru t p a r

v ach e o u 1 ,1 3 $ n e t p a r v ach e . L es co û ts  

p o u r la m ise en co n fo rm ité en v iro n n e­

m en ta le  d es  en trep rises  n e  so n t p as in c lu s 

d an s ces d o n n ées e t se ro n t d é term in és  lo rs  

d es in d ex atio n s an n u e lle s d u  m o d è le .

L es n o u v eau x  co û ts d e p ro d u c tio n  

o n t é té  ach em in és p a r le  M A P A Q  à la  R A A Q  

p o u r ê tre p u b lié s à la  Gazelle officielle du 

Québec e t s 'ap p liq u e ro n t d ès l’an n ée d 'a s­

su ran ce 2 0 0 1 . N o u s au ro ns l’o ccasio n , au  

co u rs d es p ro cha in s n u m éro s , d e p résen ­

te r les p rin c ip au x p aram ètres d es n o u ­

v eau x m o d è les . ^

* A g ro -cco n o m istc , F P B Q
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L A  F É D É R A T IO N  D E S  P R O D U C  

D E  B O V IN S  D U  Q U É B E C

5 5 5 , b o u l. R o lan d-T he rrien  

L o ng u eu il (Q ué be c ) J4 H  3 Y 9 

T é l. : (4 5 0 ) 6 7 9 -05 3 0 • T é lé c .: (4 5 0) 4 42 -93 4^  

C o u rrie l: fpb q@ u pa .q c .ca  

S ite  In te rn e t: w w w .b o v in .q ^

C O M IT É E X É C U j^

P ré s ide n t : M ich e l D e ssure a ü lt 

2 95 0 , rue  S t-Je a n  

S t-M a u rice (Q ué be c )

G O X  2 X 0

T é l. &  F a x : (8 1 9) 6 9 3-7 54 0  / (81 9 ) 6 9 3 -0 3 3 4

V ice -pré s ide n t : G ib  D ru ry  

C .P . 3 0 ,4 6 6 , ch e m in d e s É ra b le s  

A lco ve (Q u éb e c )

JO X 1A 0

T é l. &  té léco p ie ur : (8 19 ) 4 59 -29 91 /45 9-1 80 3

Y va n T e n -H a ve

1 7 50 , ra n gs  2  e t 3 -R R 1

S t-V ita l-d e -C le rm on t (Q ué be c )

JO Z  3 M 0

T é l. &  té léco p ie ur : (8 19 ) 3 3 3 -57 0 3

J .-A la in  L a ro ch e  

8 4 0 , ra n g 6  

S a in t-A lb ert, Q u éb ec  

J0 A 1E 0

T é l. &  té léco p ie ur : (8 19 ) 3 53 -29 10 /35 3-2 90 3

A n dré  R ica rd  

4 0 9 , G ran de  lig ne  

S t-A le x is (Q u éb e c )

JO K 1T 0

T é l &  té lé co p ie u r : (4 5 0) 8 3 9-7 1 35 /83 9 -72 8 5

P E R S O N N E L

S e cré ta ire  g é né ra l:

G a ëta n B é lan g er g b ela n ge r@ up a .q c .ca

D ire c trice a d m in is tra tive :

C h a n ta l B ru ne a u cb ru ne au @ up a.qc .ca

D ire c te ur d e  la  m ise  e n m a rché  B o v in s d e  

ré fo rm e , V e a ux  la itie rs  e t V e au x d ’e m b ou ch e: 

L ou is  H é b ert lo u ish eb ert@ up a.q c .ca

D ire c te ur d e la  m ise  e n m a rch é  

B o uv illo n s d ’a b a ttag e :

M arc  G rim a rd m g rim ard @ u pa .q c.ca

D ire c tric e  d e  la  m ise  e n m a rché  ve a ux  d e g ra in  

e t ve au x d e  la it :

C la ud ine  M a rte l cm a rte l@ u p a.q c.ca

C o m m u n ica tion s  :

D e n ise  A u d et d au de t@ u pa .q c .ca

S ta tis tiq u es  e t M a rch és :

A n n  F o m a s ie r a fo rna s ie r@ u p a.qc .ca

P rod u ction  e t re che rche :

A n ne -M arie  C h ris te n a m chris ten @ up a.q c .ca

S e cré ta ire  d e  d irec tio n :

N o ë lla  M o rrisse tte n m orrisse tte@ u pa .qc .ca

La Fédération des producteurs de bovins du Québec 

représente les producteurs de bovins regroupés en 

14 syndicats régionaux couvrant tout le territoire 

québécois. Créée en 1974, la Fédération a pour mis­

sion de défendre leurs intérêts économiques et pro­

fessionnels, de soutenir le développement de la pro­

duction bovine et de gérer les mécanismes de mise 

en marché collectifs des bovins.

Assemblées générales 
annuelles 2001 des syndicats 

de producteurs de bovins
ABITIBI-TÉMISCAMINGUE

D a te : Je u d i 2 2 fé v rie r M o te l A lp in

H e u re  : 9 h 1 5 R o u yn -N ora n da

BAS SAINT-LAURENT
D a te : M a rd i 2 7 fé v rie r L a  G ra nd e  M a iso n  d es  C le rcs  d e  S a in t-V ïa te ur

H e u re : 9 h  3 0 S a in te -L uce

BEAUCE
D a te : M e rc re d i 2 1 fév rie r R e s ta ura n t L e Jo u rn e l

H e ure : 1 9 h  3 0 S a in t-Jo sep h -d e-B e au ce

CENTRE-DU-QUÉBEC
D a te : M e rc re d i 7  m a rs É ra b liè re L a P e n te  D o uce

H e u re : 1 9 h  3 0 N o tre -D a m e-du -B o n-C o nse il

CÔTE-DU-SUD
D a te : M a rd i 2 7 fé v rie r R e s ta ura n t C a p M a rtin

H e u re : 1 9 h  3 0 L a P o ca tiè re

ESTRIE
D a te : Je ud i 2 2 fé v rie r H ô te lle rie  le  B o u le va rd

H e u re  : 9 h 3 0 R o ck F o res t

GASPÉSIE

D a te : L u nd i 2 6 fév rie r Q u a lity Inn

H e u re : 9 h M a ria

LANAUDIÈRE
D a te : M a rd i 6 m a rs C h â te a u Jo lie tte

H e u re : 9  h 3 0 Jo lie tte

MAURICIE
D a te : Je u d i 8 m a rs H ô te l d u R o i

H e u re : 9 h  3 0 T ro is -R iv iè re s

OUTAOUAIS-LAURENTIDES
D a te : Je u d i 1 " m a rs P a la is G o m m é

H e u re : 9 h  3 0 L ’A n g e-G a rd ie n

QUÉBEC

D a te : M e rc re d i 2 8 fé v rie r M o te l R o n d P o in t

H e u re  : 9 h  3 0 L é v is

SAGUENAY - LAC SAINT-JEAN
D a te : V e nd red i 2 m ars H ô te l M o te l U n ive rse l

H e u re : 9 h  3 0 A lm a

SAINT-HYACINTHE

D a te : M e rcre d i 7  m a rs C lu b d e g o lf d e la  M a d e le in e

H e u re : 9  h  3 0 S a in te -M ad e le ine

SAINT-JEAN-VALLEYFIELD
D a te : V e nd red i 2 m a rs R e s ta ura n t L e R u s tic

H e u re : 1 0 h C h âte au gu ay

FÉDÉRATION DES PRODUCTEURS DE BOVINS

D a te s : M a rd i 3  a v ril e t m erc re d i 4  a v ril H ô te l d e s G o u vern e u rs

H e ure : 1 3 h S a in te -F o y

O V IN S D U Q U  K H I C / F  É  V  II 1 H  II - M  A  II S 2  0 0  1
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Retour sur Expo-Boeuf 2000

P
a s  m o in s  d e  2 2 5  p r o d u c te u r s ,  é tu ­

d ia n t s , in te r v e n a n ts  d e  l 'in d u s t r ie  

b o v in e  d e  to u t  le  Q u é b e c  o n t  p a r ­

t i c ip é  à  l a  jo u r n é e  d e  f o r m a t io n  o r g a n is é e  

l e  6  o c to b r e  d e r n ie r  p a r  l a  F é d é r a t io n  d a n s  

l e  c a d r e  d e  l 'E x p o - B o e u f  2 0 0 0  à  V ic to r ia -  

v i l l e . L e s  p a r t i c ip a n t s  o n t p u  a s s i s te r  à  

t r o i s  c o n f é r e n c e s  e t  à  t r o i s  c l in iq u e s  p r a ­

t iq u e s  p o r ta n t s u r  d e s  s u je t s  a u s s i d iv e r ­

s i f i é s  q u e  le  lo g ic ie l  s a n té  V a c h e - v e a u ;  le s  

s t im u la n t s  d e  c r o i s s a n c e ; l ’ id e n t i f i c a t io n  

p e r m a n e n te ;  le s  s i t e s  d 'in j e c t io n ; le  c la s ­

s e m e n t  d e s  v e a u x  e t la  m a n ip u la t io n  d e s  

a n im a u x .  L e s  a c t iv i t é s  q u i  a l l i a i e n t  a u ta n t  

l a  p r a t iq u e  q u e  la  th é o r ie  é t a i e n t  l iv r é e s  p a r  

d e s  s p é c ia l i s te s  d u  s e c te u r .

L e s  q u e lq u e  2  0 0 0  v i s i t e u r s  d e  

l ’E x p o - B o e u f  n ’o n t  p a s  m a n q u é  l 'o c c a s io n  

d e  v e n i r  v i s i t e r  l e  k io s q u e  d e  la  F é d é r a t io n  

p e n d a n t  to u te  la  d u r é e  d e  l ’e x p o s i t io n  q u i  

s e  t e n a i t  d u  6  a u  8  o c to b r e .  A in s i , i l s  o n t  

p u  s e  f a m i l ia r i s e r  a v e c  le  s i t e  W e b  d e  la  F é ­

d é r a t io n  q u i  p o r te  s u r  l e s  p r ix  d e s  m a r c h é s  

d e s  c in q  p r o d u c t io n s . I l s  p o u v a ie n t  o b te ­

n i r  d e s  r e n s e ig n e m e n ts  s u r  l 'i d e n t i f i c a ­

t io n  p e r m a n e n te  e t  o n t  p u  v o i r  la  f a m e u ­

s e  b o u c le  d ’o r e i l l e  é le c t r o n iq u e  e t d e s  

é q u ip e m e n ts  d e  l e c tu r e  e n  d é m o n s t r a t io n .  

E n f in , l e s  v i s i t e u r s  p o u v a ie n t  é g a le m e n t  v i ­

s io n n e r  d e s  c a s s e t te s  v id é o s  in f o r m a t iv e s  

s u r  p lu s ie u r s  p r o d u c t io n s  d o n t  le  to u t  d e r ­

n ie r - n é  d e  la  F é d é r a t io n ,  e n  g r a n d e  a v a n t -

p r e m iè r e ,  Les realty d'embouche : un mar­

ché à rencontrer!

O r g a n i s é e  p a r  le  C o m i té  c o n jo in t  

d e s  r a c e s  d e  b o u c h e r ie  e n  p a r t e n a r i a t  a v e c  

l a  F é d é r a t io n , le  C e n t r e  d 'in s é m in a t io n  

a r t i f i c i e l l e  d u  Q u é b e c  e t  l e  M A P A Q , l 'E x p o -  

B o e u f  e n  é ta i t  à  s a  p r e m iè r e  é d i t io n . O n  a  

p u  y  a d m i r e r  p lu s  d e  4 0 0  a n im a u x  p r o v e ­

n a n t  d e s  p r in c ip a le s  r a c e s  b o v in e s  d u  Q u é ­

b e c  e t a s s i s t e r  a u x  ju g e m e n ts  d e s  p lu s  

b e a u x  b o v in s .  C o m p te  t e n u  d u  s u c c è s  o b ­

t e n u , o n  p e u t  d é jà  a n n o n c e r  q u ’ i l y  a u r a  

u n e  é d i t io n  2 0 0 1 ! 2

*  A g e n te  d e  c o m m u n ic a t io n , F P I 1 Q

LE PETIT VEAU - FRAGILE MANIPULER AVEC SOIN

ÆM
3HS»4Pet'.»‘

Pour tirer profit cTun marché en plein essor!
O n  r e m a r q u e  d e p u is  q u e lq u e  te m p s  u n e  

c e r t a in e  d im in u t io n  d e  la  q u a l i t é  d e s  p e ­

t i t s  v e a u x  la i t i e r s  q u é b é c o is .  O r . o n  s e  

r a p p e l l e  q u e  l 'i n d u s t r i e  d u  v e a u  lo u r d  e s t  

e n  d e m a n d e  c r o i s s a n te  d e  p e t i t s  v e a u x  

la i t i e r s  d e  q u a l i t é .

S a v ie z - v o u s  q u e  l 'A g e n c e  d e  v e n te  d e s  b o ­

v in s  d e  r é f o r m e  e t  d e s  v e a u x  l a i t i e r s  p r o ­

d u is a i t ,  a u  p r in te m p s  d e r n ie r ,  u n  d o c u ­

m e n t  v id é o  d e  f o r m a t io n  d e  2 0  m in u te s ,  

a c c o m p a g n é  d 'u n  c a r n e t  p é d a g o g iq u e ,  s u r  

l e s  p r a t iq u e s  r e c o m m a n d é e s  p o u r  p r é s e r ­

v e r  la  q u a l i t é  d e  la  n a i s s a n c e  à  l 'é le v a g e ?  

I n t i tu l é  Le petit veau - Fragile manipu­

ler avec soin, c e t  o u t i l  p r o p o s e  a u x  p r o ­

d u c te u r s  u n  r a p p e l  d e s  b o n n e s  p r a t iq u e s  

e t  d e s  s o in s  à  a p p o r te r  a u x  p e t i t s  v e a u x  

la i t i e r s  d e  la  n a i s s a n c e  à  l 'é l e v a g e . I l p e r ­

m e t  a u x  p r o d u c te u r s  d e  m a x im is e r  le u r s  

p r o f i t s  e n  o b te n a n t  le  m e i l l e u r  p r ix  p o s ­

s ib le  p o u r  l e s  p e t i t s  v e a u x  t a n t  r e c h e r c h é s !  

O n  p e u t  s e  p r o c u r e r  s a n s  f r a i s  u n e  c o p ie  

d e  la  v id é o  e t  d u  c a r n e t d 'a c c o m p a g n e ­

m e n t  e n  c o n ta c ta n t  s o n  s y n d ic a t  r é g io n a l .

I l  O  V  I N  s  D U  1 }  U  l i  I I  l i  C  /  l : B  V  I I  l l i l l  -  M  A  R S  2  1 1 ( 1 1
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DOSSIER
édecine dou

L’hotnéopatbie, est-elle religion, 

philosophie, magie ou mode? 

Bien des épithètes lui sont 

accolées par les détracteurs des 

« médecines alternatives ». Or, 

si plusieurs producteurs 

affirment obtenir des résultats 

avec l’homéopathie n’est-il pas 

temps de reconnaître l’effi­

cacité de ces produits et de les 

introduire dans la pharma­

copée des vétérinaires? Une des 

principales raisons pour 

laquelle, au Québec, il n ’y a 

que peu d’adeptes de cette 

science non traditionnelle 

serait l’absence de recherches 

sérieuses démontrant son 

efficacité. On craint également 

la présence peu scrupuleuse de 

charlatans. Mais lorsque 

l’actualité agricole fait pression 

sur les pratiques d’élevage 

modernes, lorsque les liens de 

confiance unissant la terre et 

les consommateurs semblent 

s’effriter, lorsque la médecine 

traditionnelle frôle ses limites, 

l’homéopathie ne pourrait-elle 

pas être le remède de certains 

maux?

BOVINS DU QUÉBEC / FÉVRIER-MARS 2001
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Dossier : médecine douce
DANIELLE BRAULT*

L’histoire de Phoméopathie

Samuel Hahnemann est celui qui a développé les principes et la façon de se servir de l'homéopa­

thie à la fin du XVIII siècle. Samuel Hahnemann est né en Allemagne en 1755. Il vient d’un mi­

lieu modeste et c’est grâce à sa persévérance et aux sacrifices de sa famille qu’il obtient son di­

plôme de médecin à 24 ans. Il commence à pratiquer et se fait rapidement une grande réputation 

(il soigne les membres de la famille royale).

C
’est aussi un excellent chimiste et 

il écrit un des ouvrages de chimie 

les plus sérieux de son temps. 

M ais, à cette époque, les façons de soi­

gner sont assez primitives : purgations, 

saignées de façon répétée, ce qui a pour 

effet d’affaiblir les patients au lieu de les 

renforcer. On connaissait aussi le bien­

fait de certaines substances dans les ma­

ladies comme le mercure pour traiter la 

syphilis qui était une maladie importan­

te dans ce temps-là mais les doses utili­

sées sont tellement nocives que les pa­

tients décèdent davantage du traitement 

que de la maladie!

Hahneman a conscience de tout 

cela et malgré ses nombreux succès dé­

cide d'abandonner la pratique de cette 

médecine qui ne lui convient pas. Hah­

neman est médecin, chimiste et il con­

naît plusieurs langues. Alors, pour ga­

gner sa vie, il se consacre à la traduc­

tion de textes médicaux.

Un jour qu’il traduit un texte d’un 

physiologiste réputé, il est frappé par le 

fait que l'auteur affirme que la quinine 

est efficace pour lutter contre la malaria 

parce quelle a un « effet toxique ». Hah­

nemann est persuadé que cet auteur fait 

une erreur et pour le prouver décide de 

tester cette substance sur lui-même. Il se 

fait donc une préparation du remède et 

en prend à doses répétées. À sa grande 

surprise, il commence à ressentir tous les 

malaises caractéristiques de la malaria. Et 

chaque fois qu’il en reprend, les symptô­

mes s’intensifient et quand il arrête, il re­

devient en bonne santé.

C’est avec cette expérience qu’Hah- 

nemann est amené à penser qu’une subs­

tance capable de produire des symptômes 

chez un individu sain peut guérir ces mê­

mes symptômes chez un individu malade. 

Cet énoncé va devenir la base de la théo­

rie qu'il va appeler homéopathie, du grec 

« homoïos » qui veut dire « semblable » 

et de « pathos » qui veut dire « maladie ». 

Donc, semblable à la maladie. Sa théorie 

rejoignait un principe qui était connu de­

puis fort longtemps, à savoir que « les 

semblables doivent être guéris par les

semblables ». Quatre siècles avant Jésus- 

Christ, Hippocrate que l’on considère 

comme le père de la médecine écrivait 

déjà : « La maladie est produite par les 

semblables et par ces semblables, elle est 

guérie ». En effet, depuis l’Antiquité on 

retrouve des exemples de l’utilisation du 

principe de similitude. Par exemple, on 

avait l’habitude d’appliquer sur une mor­

sure de scorpion, le scorpion lui-même, 

tué et écrasé. Les Chinois habillaient de 

rouge et tapissaient de rouge la cham­

bre des enfants qui avaient la rougeole.

Encore aujourd’hui dans la méde­

cine allopathique, on retrouve des appli-

Répertoire

Médicale

En page 14, Danielle Brault liste des références utiles en 
homéopathie ainsi que les endroit où l’on peut se procurer les remèdes.
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Voici comment sont fabriqués les remèdes homéopathiques. Pour les végétaux, 

on fabrique en premier lieu une teinture-mère en faisant macérer la plante en­

tière ou la partie désirée de la plante dans de l’eau ou de l'alcool. Puis on prend 

une goutte de cette teinture-mère que l’on dilue avec 99 gouttes d’eau pure. On 

brasse énergiquement. On obtient ainsi notre première dilution qui s’appelle « 1 

CH». « C » veut dire centésimale parce que c’est dilué par un facteur de 100 et 

« H » signifie Hahnemanienne, du nom d’Hahneman. Pour obtenir la deuxième 

dilution, on prend une goutte de la 1 CH que l’on dilue dans 99 gouttes d’eau + 

brassage = 2 CH. Et ainsi de suite.

cations qui reposent sur la Loi des Sem- 

hlables. Par exemple, la radiation sert à 

traiter le cancer alors qu’elle peut aussi 

en provoquer l’apparition; le ritalin qui 

est un produit comparable aux amphé­

tamines est employé pour calmer les en­

fants surexcités. On peut aussi trouver 

des exemples dans la vie courante : 

prendre une douche chaude refroidit da­

vantage qu’une douche froide lorsqu’il 

fait très chaud l’été; de même, il est 

conseillé de boire chaud au lieu de boire 

glacé. Et ne dit-on pas que prendre une 

bière est le meilleur moyen de se remet­

tre d'une cuite!

Donc, Hahnemann n’a pas décou­

vert la Loi des Semblables en soi mais il 

a le mérite de lui avoir donner un nou­

veau sens, de lui avoir trouvé une nou­

velle application.

A partir de ce moment-là, Hahne­

mann et quelques collègues qui partagent 

ses convictions se mettent à tester sur 

eux-mêmes et d’autres personnes en bon­

ne santé certains remèdes très utilisés à 

cette époque comme le mercure (syphi­

lis), l’arsenic et la belladonne (fièvres), le 

nitrate d'argent (inflammation des yeux), 

etc. Tous les symptômes ressentis tant du 

point de vue physique, qu’émotionnel et 

mental sont notés et seront publiés dans 

des volumes que l'on appelle <• Matière 

Médicale ». Hahneman a lui-même expé­

rimenté une soixante de remèdes; à sa 

mort, on en avait expérimenté 200 et 

maintenant on en connaît 2000!

C'est en faisant ces expérimenta­

tions qu’Hahnemann va faire sa deuxième- 

grande découverte. Comme ces substan­

ces sont très toxiques et qu'il ne veut tout 

de même pas tuer ses expérimentateurs, 

il commence par diluer ces substances, ce 

qui réduit leur toxicité mais aussi leur ef­

fet thérapeutique. Alors, il a l'idée d’ajou­

ter de l'énergie cinétique aux dilutions en

les brassant vigoureusement. Et il consta­

te que plus la substance est diluée et 

brassée énergiquement, plus grand est 

son effet thérapeutique!

Le procédé de diluer puis de bras­

ser vigoureusement s’appelle dynamisa­

tion. C'est le point le plus controversé de 

l'homéopathie depuis l’époque d’Hahne­

man. On a de la difficulté à comprendre 

qu'un remède très dilué puisse agir aussi 

puissamment. On n’a jamais réussi à ex­

pliquer ce phénomène ni par la physique 

ni par la chimie même modernes. Il n’y a 

que la pratique qui le confirme!!!

L’homéopathie a connu son apogée 

à la fin des années 1800 à l’époque des 

grandes épidémies de choléra. On 

connaissait trois remèdes très efficaces 

contre cette maladie et cela a contribué 

au succès de l'homéopathie puisqu’on a 

eu un effet de masse.

Au début des années 1900, il y a 22 

collèges aux U.S.A. qui enseignent l'ho­

méopathie. En 1918, il en reste sept. C’est 

le début du déclin de l'homéopathie et les 

principales raisons invoquées sont : le dé­

veloppement des méthodes chirurgicales 

suite à la Première Guerre mondiale, 

l'anesthésie que l’on maîtrise, l’avène­

ment des antibiotiques, la structuration 

du monde hospitalier qui favorise la stan­

dardisation des thérapies, le boom des 

connaissances acquises en bactériologie 

et en immunologie.

Il est intéressant de savoir qu'à 

Montréal, il y a eu un hôpital homéopati- 

que fondé en 1894 sur l'avenue McGill 

Collège. Cet hôpital a doucement changé 

de vocation pour les raisons déjà invo­

quées et est devenu en 1952 le Queen Eli­

zabeth Hospital. 2

* Agr., diplômée du Centre de techniques ho­
méopathiques, MAPAQ - Granby
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Dossier : médecine douce
JACQUES CHARLEBOIS*

Apprivoiser Phoméopathie

M
a lg ré la d é c o u v e rte d e n o u ­

v e au x  a n tib io tiq u e s à la rg e  

sp e c tre , d 'a n ti-in f lam m a to ire s  

d e p lu s e n p lu s p u issan ts , l ’é lev a g e in ­

d u s tr ie l c o n n a ît m a lg ré to u t d e s ra tés , 

d e s p e rte s é c o n o m iq u e s im p o rtan te s re ­

lié es à la m a la d ie . L a m a lad ie n ’e s t p a s  

q u e b a c té r ies , v iru s o u  in to x ic a tio n s . Il 

fau t d a n s la p e rsp e c tiv e  h o m é o p a th iq u e  

c o n s id ére r la m a lad ie , q u e d is - je , le m a ­

la d e , d ’u n e  faç o n  p lu s  d y n a m iq u e .

Q u ’e s t-c e q u e l'h o m é o p a th ie? E lle  

e s t u n e th é ra p e u th iq u e n a tu re lle  v a lo ri­

sa n t le s m é c a n ism e s d ’a u to ré g u la tio n  e t 

d 'a u to d é fen se d u  m a lad e q u i lu tte  p o u r 

ré ta b lir so n  é ta t o rig in a l d 'é q u ilib re  (la  

sa n té ) p e rtu rb é  p a r u n e  a g re ss io n .

P a r l 'u tilisa tio n  ra iso n n é e d e s m é ­

d ic am e n ts h o m é o p a th iq u es , n o u s a g is ­

so n s  e n  so u te n a n t le m a la d e d a n s sa  lu tte  

p e rso n n e lle p o u r g u é rir d e sa m a la d ie . 

C e u x  e t c e lle s p a rm i v o u s q u i so n t à c e  

p o in t-c i c u rieu x  d ’e n  sa v o ir p lu s d e v ro n t 

fa ire l 'e ffo rt d ’a p p ren d re le s ru d im en ts  d e  

l ’h o m é o p a th ie e t d ’é tu d ie r le s p rin c ip au x  

re m èd e s d 'u tilisa tio n  c o u ra n te . Je v o u s  

p ro p o se c i-a p rè s q u e lq u e s m é d ica m en ts  

p o u r q u e v o u s p u iss ie z e x p érim e n ter e t 

a p p ré c ie r c o n c rè te m e n t l 'e ff ica c ité  d e  c e t­

te  a p p ro c h e d a n s  v o tre  v é c u  q u o tid ie n .

E t p o u rq u o i n e  p a s d é b u te r a v e c u n  

p e tit «  c o m p le x e a cc o u ch e m en t » c o n s ti­

tu é d e q u a tre  re m è d e s h o m é o . D an s le  

m ê m e flac o n  se ro n t p rése n ts : A rn ic a 5  

C H , A cte a  rac e m o se  5  C H , A le tr is  fa r in o sa  

5  C H  e t C a u lo p h y llu m  5 C H . U n e ta u re  

p o u sse d e p u is b e lle lu re tte , le v e a u s ’e n ­

g a g e d a n s le  v a g in , la  v u lv e  e s t à  c e p o in t 

c o n tra c té e q u e  v o u s  a v e z d e la  d iffic u lté  à  

y  g lis se r la  m a in  p o u r to u ch e r le  v e au . O n  

a d m in is tre ra d e s d o se s d e 1 0 m l d u «  

c o m p le x e a cc o u c h em e n t » à to u te s le s  

tro is  o u  q u a tre  m in u tes  d a n s la  g u e u le  d e  

l ’a n im a l p e n d an t 2 0  à 2 5  m in u te s , a v an t

d 'e n tre p re n d re  l’e x trac tio n  fo rcé e d u  

v e au . N e v o u s é to n n e z p a s d e  v o ir la  v u l­

v e se d é te n d re d e fa ço n  q u a s i-sp e c ta c u ­

la ire  p o u r a in s i fac ilite r la  so rtie  d u  v e au , 

le to u t a v ec m o in s d e la c éra tio n s d e s  

s tru c tu re s  v a g in a le s e t v u lv a ires .

B o n , le v e a u e s t b e l e t b ie n  so rti 

m a is il p ré sen te d e la d iffic u lté à d é m a r­

re r se s m o u v em e n ts resp ira to ire s , il e s t 

c o m m e a sp h y x ié . C e rte s , il fau t lu i d é g a ­

g e r le s n a rin e s , le p e n d re la tê te e n  b a s  

p o u r lib é re r le s  v o ie s re sp ira to ires  d e  p o s ­

s ib le liq u id e a m n io tiq u e , m a is a d m in is - 

tre z - lu i a u ss i d e s d o se s d e  d e u x  à  tro is m l 

d e  C a rb o  v é g é ta b ilis  1 5  C H  , d e u x  o u  tro is  

fo is à 1 0 -1 5 se co n d es  d 'in te rv a lle . V o u s 

c o n sta te rez  m o u lt fo is , u n e re p rise d e s  

m o u v e m en ts  re sp ira to ire s .

E t c e tte  ta u re , p a r m a lh eu r, p rése n ­

te  u n e  p a ra ly s ie  o b tu ra tr ic e d ’u n  m e m b re  

p o s té rie u r p a rce q u e le v e a u é ta it tro p  

g ro s . C e rte s , u n  a n ti-in f lam m a to ire

Arnica :
C ’e s t le  p rem ie r rem è d e à d o n n e r à la  

su ite  d ’u n  trau m a tism e ; lo rsq u 'il y  a  se n ­

sa tio n  d e m e u rtr is su re lo c a le (ap rès u n  

c h o c , u n  c o u p , u n e b le ssu re) o u  d e  

b risu re g é n éra le  (ap rès u n  g ran d  e ffo rt 

p h y s iq u e ); se n sa tio n  d ’a v o ir é té b a ttu . 

C ’e s t sû r q u ’u n  v ê la g e , m ê m e s ’il se  p a sse  

b ien , d e m a n d e u n  g ra n d  e ffo rt p h y s iq u e  

d e la  p a rt d e la fe m e lle e t n e se fa it p a s  

sa n s  e n d o m m ag e r d e  n o m b re u x  tis su s .

Actea racemosa :
F a v o rise la  d ila ta tio n  d u  c o l d e  l’u té ru s ; 

R é g u la rise e t to n if ie le s c o n tra c tio n s  

u té rin e s ;

F a v o rise  l 'e x p u ls io n  d u  p la c e n ta .

s ’im p o se , m a is p o u rq u o i n e p a s lu i a d m i­

n is tre r a u ss i H y p ericu m  1 5 C H , e n  d o se s  

d e 1 0 m l, b u c c a le m e n t a u x  h e u res d e  

q u a tre à  s ix  fo is , p u is d e d e u x  à tro is fo is  

la  jo u rn ée  su iv a n te . V o u s c o n s ta te re z  

v o u s-m ê m e u n e  p lu s  g ra n d e  rap id ité  p o u r 

l 'a n im al à re tro u v e r l 'u sag e n o rm a l d u  

m e m b re  a tte in t.

L es e x em p le s so n t n o m b re u x e t 

é lo q u e n ts  e t p a rlen t d 'e u x -m êm e s . B ie n  

d 'a u tre s d o m a in e s d ’a p p lic a tio n  e n  sa n té  

a n im a le p o u rra ie n t ê tre a b o rd és ic i. Ils  

se ro n t p e u t-ê tre  le  su je t d ’a r tic les fu tu rs . 

M alg ré l’in c a p ac ité a c tu e lle d e c e rn e r le  

p r in c ip e  d ’a c tio n  d u  rem è d e h o m é o p a th i­

q u e a v e c le s a p p are ils  d 'a n a ly se so p h is ti­

q u é s d e la  sc ien c e m o d e rn e n o u s n e p o u ­

v o n s ré fu te r le s ré su lta ts  c lin iq u es o b se r­

v a b le s e t rép é ta b les .

L es  a v a n ta g e s à  «  a p p riv o iser » e t à  

u tilise r l 'h o m é o p a th ie so n t n o m b re u x . 

D én u d é e d e to x ic ité , sa n s p é rio d e d e re-

Caulophyüum :
A  u n e a c tio n  c o m p lé m en ta ire  à A cte a  

ra ce m o sa ;

A g it su r le  c o l d e  l 'u té ru s lo rsq u e  c e lu i-c i 

e s t te llem e n t rig id e q u 'il e m p ê ch e to u t 

trav a il;

R a v iv e le s c o n trac tio n s u té rin e s lo rs ­

q u ’e lle s so n t irré g u liè re s e t n o n  e ffic a c e s 

(éq u iv a le n t à  u n e in je c tio n  d 'o cy to c in e );  

la  p a rtu rien te  se  fa tig u e e t d e v ie n t a g ité e ; 

A g it d a n s le s  c as  d e  ré ten tio n  p la c e n ta ire ; 

R e m è d e très  u tile  d a n s le s c a s d e  to rs io n  

o u  d e  d é p lac em e n t d e  l ’u té ru s.

Aletris £surinosa :
S u ite  à  la  m ise -b a s , fa tig u e c o n s id éra b le  

c a u sée p a r u n e p e rte im p o rtan te  d e li­

q u id e s o rg an iq u es  (sa n g , e au , m u c u s , 

e tc ).

QUE FONT CES REMÈDES LORS DU VÊLAGE?
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trait tant pour la viande que pour le 

lait, peu dispendieux et d'utilisation fa­

cile. Je vous souhaite assez de curiosité 

pour que vous tentiez l’expérience de « 

l'infénitésimalité ». Puissiez-vous ren­

contrer autour de vous des interve­

nants, des utilisateurs, des agriculteurs 

et des vétérinaires qui pourront vous 

faire apprécier et progresser dans cette 

technique respectueuse du malade. ^

* Bureau Vétérinaire de Warwick
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Pourquoi tantÆéleveurs aiment les
lbmnmmcl'Aauitame ?
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• Pour leur docilité

• Pour leur facilité de vêlage

• Pour leur rendement en 
viande

• Pour leur musculature

• Pour leur couleur

• Parce que cette race 
transmet ses caractères

dominents en croisement

A^jgtoce qu'elle rapporte plus 
d'argent à la vente.

Compétition de 
Carcasse 1998

Éleveur Poids Poids Carcasse Pointage
Blonde d'Aquitaine vif (Ibs) chaude (Ibs) Rendement de coupe

Southview Blondes" 1090 715.50 65.64% 69.62%
Southview Blondes 1150 735.50 63.96% 67.16%
Blon Dell Farms 1120 737.50 65.85% 68.72%
Westlane Farms 1270 838.00 65.98% 71.44 %
Southiew Blondes 1170 790.50 67.56% 67.48%

Grand Champion 1050 693.00 66.00% 71.29%

Moyenne dans la
compétition de 
carcasse** —

1192.08 730.16 62.83% 63.15%

Grand champion de réserve 
Moyenne de 77 animaux

. BLONDE d'AQUITAINE5

Association Blonde d'Aquitaine du Québec
602, rang Couture, Chesterville (Québec) GOP 1 JO

Gaétan Hinse, secrétaire

Tél.: 819.359.2397 Fax: 819.359.2910
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D o s s ie r  : m é d e c in e  d o u c e

P o u r  e n  s a v o ir  u n  p e u  p lu s . . .

O Ù  S E  P R O C U R E R  L E S  P R O D U I T S  

H O M É O P A T H I Q U E S  

L a b o r a to i r e  D o l i s o s . B o u c h e rv ille . T élé ­

p h o n e  : 1 -8 0 0 -4 6 1 -1 4 0 0 .

V o u s p o u v e z v o u s o u v rir u n  c o m p te e t le s  

rem è d es d é jà p ré p a rés v o u s so n t e n v o y és  

p a r D ico m .

L a b o  S o l id a g o . S a in te-L o u ise . T é lé p h o n e : 

4 1 8 -3 5 4 -2 6 5 9 .

S e rv ic e s o fferts : c o n su lta tio n , fo rm a tio n , 

re m è d es d é jà p ré p a rés ; e n v o i p a r D ic o m . 

S ite  w e b  : w w w .la b oso lid a g o .co m

D a n s  t o u t e s  l e s  p h a r m a c ie s .  G ran u les  sè ­

c h es q u e v o u s p o u v e z d ilu e r v o u s-m ê m e  

d a n s u n  p e u  d ’e a u .

F O R M A T I O N

U n c o u rs d 'in tro d u c tio n à l’h o m é o p a th ie  

d e  d e u x  jo u rs  a  é té  d é v e lo p p é p a r l’IT A A  d e  

S a in t-H y a c in th e . C e c o u rs e s t d a v an ta g e  

a x é su r le s b o v in s la itie rs m a is to u te s le s  

n o tio n s d e b a se y so n t p ré se n tée s d e  

m ê m e q u e le s p rin c ip au x  re m è d es à  u tili­

se r . Il se ra it p o ss ib le d e l ’a d ap te r a u x  b o ­

v in s  d e  b o u c h e rie  s i la  d e m a n d e  é ta it fa ite . 

C o n ta c ter , l’É d u ca tio n  a u x  A d u lte s d e v o ­

tre  ré g io n .

D a n s la ré g io n d e S a in t-H y a cin th e , 

c o n ta c te r M . R ic h a rd  S a m so n a u : 4 5 0 - 

7 7 8 -6 50 4 , p o s te  2 6 7 .

L I S T E  D E  R É F É R E N C E S  E N  

H O M É O P A T H I E  V É T É R I N A I R E  

L ’A r g i l e  q u i  g u é r i t  ( 1 2 2 5 )

R a y m o n d D ex tre it, (n o u v e lle é d .)  

1 9 9 3 . 2 1 8  p . F ran c e . M é m en to  d e m é d e ci­

n e n a tu re lle  q u i p ré se n te le s m u ltip le s  

p ro p rié té s e t le m o d e d ’e m p lo i d e l'a rg ile , 

c e tte  m e rv e ille u se g u é risse u se . 3 0 ,0 0  $

B io t h é r a p ie  v é t é r in a i r e  ( 3 2 8 6 )

R . S c h a e tte , U . S p ie lb erg e r, 1 9 9 4 . 8 7  p .

F ran c e . M a lad ies  d u  b o v in  : tro u b les  d e la  

féc o n d ité ; m a lad ie s  d e  la  m a m elle ; tro u b le s  

d e la d ig e s tio n  e t d u  m é ta b o lism e ; m a­

la d ies d e s o n g lo n s ; m a lad ie s d u  v e au . M a­

la d ie s d u  p o rc : m a lad ie s d e la tru ie re p ro ­

d u c trice ; m a lad ie s  d u  p o rce le t. M a lad ies  d u  

c h ev a l : m a la d ies d e s o rg a n e s in te rn e s ; 

m a lad ie s d e s m e m b re s e t d e s sa b o ts ; d e r­

m a to ses . M a lad ie s d u  m o u to n  e t d e la  c h è­

v re : m a lad ie s d e la m a m e lle ; tro u b le s d e  

l ’a p p a re il d ig e s tif ; m a lad ie s d u  m é tab o lis ­

m e ; m a lad ie s d e s o n g lo n s ; m a lad ie s d e l’a ­

g n e a u e t d u  c h e v re au ; m a la d ie s p a ra s ita i­

res ; a u tre s  m a la d ies . 2 5 ,0 0  $

G u id e  d e  p r e s c r ip t io n  e n  h o m é o p a th ie  v é ­

t é r in a i r e  ( 6 2 9 1 )

Je a n -F ran ç o is H a y t, G ilb e rt G en o u ël,  

1 9 9 5 .2 2 3  p . F ran c e . U n e p ré sen ta tio n  c la i­

re , u n  p la n  s im p le à su iv re a in s i q u e d e  

n o m b reu x  sc h é m as p e rm ette n t d e tro u v e r 

ra p id e m e n t le m é d ic am e n t h o m é o p a th i­

q u e a p p ro p rié  à la p a th o lo g ie p rése n tée  

p a r l’a n im al. B e au , o re ille , o e il, tra u m a tis ­

m e s , fiè v re s , h é m o rra g ies , su p p u ra tio n , 

a p p a re il lo c o m o te u r, p a ra p lég ie s e t p a ra ly ­

s ie s , a p p are ils  g é n ita l, u rin a ire , d ig e s tif e t 

resp ira to ire , p h y to th é rap ie e t o rg a n o th é- 

rap ie . C h ie n s , c h a ts , p o u le s , la p in s , p o rcs , 

v e a u x , v a ch e s. 4 0 ,5 0  $

H o m é o p a t h ie  v é t é r in a i r e . B io t h é r a p ie s  

( 1 1 1 7 1 )

H e n ri Q u iq u a n d o n , 2 e é d , 1 9 9 9 . 7 4 4 p . 

F ra n ce . O u v ra g e d e ré fé ren c e p a r e x ce lle n ­

c e . L A  B IB L E . 1 4 0 ,0 0  $

M a t iè r e  m é d ic a l e  h o m é o p a t h iq u e  v é t é r i ­

n a ir e  ( 1 1 5 2 9 )

C o lle c tif , 1 9 9 9 . 5 2 5  p . F ra n ce . L es a u te u rs  

o n t v o u lu  fa ire su ite  a u « Q u iq u an d o n  » , 

fa ire  u n e o e u v re c o lle c tiv e , c ré er u n  o u til 

d e trav a il v é térin a ire , ra p p o rte r la m a x i­

m u m  d ’e x p é rie n c es c lin iq u e s , réa liser u n

tra v a il é v o lu tif. P o u r c h a q u e re m è d e v o u s  

tro u v e rez  : n o m s e t sy n o n y m e s , n a tu re d u  

re m è d e , to x ico lo g ie , u sa g e s a llo p a th iq u e s , 

a c tio n  h o m é o p ath iq u e g é n é ra le d u re m è­

d e , m o d a lités , p é rio d ic ité , é tio lo g ie s , 

sy m p tô m e s h o m é o p a th iq u e s , in d ica tio ns  

e t e x e m p le s d ’u tilisa tio n  c lin iq u e , re la ­

tio n s m é d ic am e n te u ses , c o n clu s io n s , c as  

c lin iq u e s , b ib lio g ra p h ie . T rè s re co m m a n ­

d é . 8 8 ,0 0  $

S o in s  a u x  a n im a u x , p e t i t s  e t  g r o s  ( 9 4 1 6 )  

L o u ise P in e a u lt, 1 9 9 9 . 4 2  p . Q u é b e c . U n  

p e tit liv re q u i fa it le  to u r c o m p le t d e s  so in s  

a lte rn a tifs a u x  a n im au x . In tro d u c tio n . L ’a r­

g ile . C e rta in s  é lém e n ts n a tu re ls . L es p la n ­

te s  e t le s  a n im au x . C o n c lu s io n . 1 2 ,0 0  $

T h é r a p e u t iq u e  e t  r é p e r t o i r e  h o m é o p a t h i ­

q u e  d u  p r a t i c i e n  ( 5 6 8 )

D r. H . V o is in , 1 9 7 8 , 2 e é d . 1 9 9 2 . 7 2 7  p ., 

F ra n ce . C e t o u v rag e  p rése n te p o u r c h a q ue  

a ffec tio n , sy n d ro m e o u  sy m p tô m e, le s é lé ­

m e n ts n é c e ssa ires e t g é n éra le m e n t su ffi­

sa n ts  p o u r le  c h o ix  d u  m é d ic a m e n t h o m é o ­

p a th iq u e , e t c e la su iv a n t u n  p la n  fa isan t 

c o rresp o n d re  le s in d ic a tio n s h o m é o p a th i­

q u e s a u x  d iv e rs a sp e c ts c lin iq u e s . H au te ­

m e n t re co m m a n d é p a r le s in te rv e n a n ts e n  

h o m é o p a th ie  v é té rin a ire . 1 3 6 ,5 0  $

T h e  t r e a t m e n t  o f  c a t t le  b y  h o m e o p h a t h y

M a cle o d  G e o rg e s . 1 9 8 1 ,1 6 0  p a g e s , 2 5 ,0 0  $ .

Ces documents sont disponibles chez :

AGRI-INFO

224, rue Principale,

Sainte-Elizabeth de Warwick, JOA 1MO 

Tel. : 819-358-6038 - Fax. : 819-358-6039 

Courriel : apri-info@ivic.qc.ca 

Web : www.ayri.info.qc.ca ^

* A g r., d ip lô m ée  d u C e n tre d e te c h n iq ue s  

h o m é o p a th iq u e s , M A P A Q  - G ra nb y
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’Entrefilet

L’irradiation du boeuf haché : près du but

En décembre 2000, la « Canadian 

Cattlemen’s Association » annonçait 

qu’elle avait reçu une recommanda­

tion favorable de Santé Canada en re­

gard de l’irradiation du bœuf haché. 

Cette réponse favorable indique que 

les consommateurs pourraient bien­

tôt avoir le choix entre de la viande de 

bœuf haché irradiée ou non irradiée. 

Cette recommandation s’est égale­

ment étendue à la volaille et quelques 

produits marins.

L’irradiation, aussi connue sous le 

nom de pasteurisation à froid, est sé­

curitaire. Elle vise à éliminer les bacté­

ries et les parasites présents dans les 

aliments et qui peuvent causer des 

maladies (par exemple, E. coli 

0157:H7). Son effet sur les aliments 

et sur les animaux et les humains 

ayant consommé de la nourriture ir­

radiée a été étudié depuis plus de 50 

ans. Ces études démontrent claire­

ment que l’irradiation :

- élimine ou réduit considérablement 

les germes causant des maladies;

- ne rend pas les aliments radioactifs;

- n’affecte pas la valeur nutritive des 

aliments.

Parce qu’aucune radiation ne demeu­

re dans les aliments, ces derniers doi­

vent être manipulés selon les mêmes 

règles de base que les aliments non ir­

radiés durant la transformation, l’en­

treposage et la cuisson.

Dans le monde, 38 pays permettent 

l’irradiation et plus de 28 billions de 

livres de nourriture sont irradiées 

annuellement en Europe. L’irradia­

tion est un procédé réglementé au 

Canada. Santé Canada détermine 

quels aliments peuvent être irradiés 

et quels seront les niveaux de radia­

tion. La réglementation en regard 

de l’étiquetage des aliments irradiés 

est administrée par l’Agence cana­

dienne d’inspection des aliments et 

appliquée sur tous les produits locaux 

et importés au Canada. Tous les ali­

ments irradiés à 100 % sont étiquetés 

« irradié » et portent un symbole in­

ternational nommé « radura ».

La loi canadienne exige qu’un produit 

contenant plus de 10 % d’ingrédients 

irradiés soit étiqueté comme étant ir­

radié.

L’irradiation de la viande rouge est 

approuvée aux États-Unis depuis 

trois ans. Au Canada, l’irradiation est

approuvée depuis plusieurs années 

pour plusieurs produits dont la pom­

me de terre, les oignons, la farine et 

les épices.

Source : Canadian Cattlemen's Association & 

Centre déformation sur le boeuf

Cl AO

Avis important 
à tous nos clients

Obtenez une réduction sur le 

prix de la semence dès 

l’utilisation de la première dose.

Contrairement à ce qui était mentionné dans la liste 
de prix Bovins de boucherie que vous avez reçue 
avec votre catalogue, il nous fait plaisir de vous 
informer que l'obligation d'effectuer dix inséminations 
pour avoir droit aux réductions sur le prix de la 
semence était erronnée.

En fait, vous auriez dû lire :

Chaque insémination d'une vache de 
boucherie (ou achat de semence) vous 
donne droit à un pourcentage de réduction 
correspondant au prix de la semence pour 
les doses de 15$ à 30$ (Exemple : 15$ = 15 %, 
20$ = 20 %, 30$ = 30 %). Une réduction fixe 
de 1 5% s'applique également aux doses de 
35$ et plus.
En vigueur du I" janvier au 31 décembre 2001.

Demandez » votre

Séminal*»* "««,iste 

e prix corrigé* et - 
Vite/ des réductions •

Cl AO
Centre d'insémination artificielle du Québec (CIAQ) C.P. 518, Saint-Hyacinthe, Québec J2S 7B8 
Tél. : 450-774-1141 Télécopieur : 450-774-9318 ciaq@ciaq.com http//:www.ciaq.com
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Dossier : médecine douce

Mise en garde contre 

la désinformation
Dire que l’Ordre des médecins vétérinaires du Québec prend l’incursion des produits homéopathi­

ques dans la trousse de ses membres avec suspicion serait un euphémisme. L’organisme qui re­

groupe 1 700 médecins vétérinaires n ’a pas trouvé de raison de modifier sa position adoptée dans 

les années 90 qui sans interdire l’utilisation de ces produits dans les soins prodigués aux ani­

maux, recommande la plus grande prudence à leur égard.

S

’a g i t - i l d ’u n  c o n s e rv a tis m e  d e  

m a u v a is  a lo i?  S i p lu s ie u r s  p ro ­

d u c te u rs  a f f i rm e n t o b te n ir  d e s  

r é s u l ta ts  a v e c  d e s  s u b s ta n c e s h o m é o p a ­

th iq u e s  n ’e s t - i l p a s  te m p s  d e  re c o n n a î ­

t r e  l 'e f f ic a c i té  d e  c e s  p ro d u i ts  e t d e le s  

in t ro d u ire  d a n s  la  p h a rm a c o p é e  d e s  v é ­

té r in a i r e s ?  N o u s  a v o n s  a b o rd é  la  q u e s ­

t io n  a v e c  la  d o c te u re  C h r is t ia n e  G a ­

g n o n , p ré s id e n te  d e  l ’O rd re  d e s  m é d e ­

c in s  v é té r in a i r e s  d u  Q u é b e c .

«  M a lg ré  la  p ré s e n c e  d e  c e r ta in s  

ré s u l ta ts  e m p ir iq u e s , n o u s  n e  p o u v o n s  

r e c o m m a n d e r  l 'u t i l is a t io n  d e  p ro d u i ts  

p o u r le s q u e ls i l e s t p ré s e n te m e n t im ­

p o s s ib le  d 'o b te n i r d e  ra p p o r ts  s é r ie u x  

c o n c e rn a n t  le u r  e f f ic a c i té  d a n s  le  t r a i te ­

m e n t d e s  m a la d ie s  o u  le u r  d a n g e ro s i té ,  

e x p l iq u e  la  d o c te u re  G a g n o n . M ê m e  s i  

c e r ta in s  fo n t la  c o n fu s io n . L e s  m a n u ­

fa c tu r ie r s  d e  c e s  p ro d u i ts  n e  s o n t d a n s  

a u c u n  c a s  te n u s  d e  g a ra n t i r  la  q u a l i té  

d e  le u rs  p ro d u i ts  n i m ê m e  le u r  e f f ic a c i­

té . S a n té  C a n a d a  d e v ra i t ê t r e  p lu s  a c t iv e  

d a n s  c e  d o s s ie r  e t m o n te r u n  p ro g ra m ­

m e  d e  te s ts . »  M a is  c o m m e  l 'in d iq u e  la  

p ré s id e n te  d e  l ’O rd re , le s  le s ts  e t le s  

c o n trô le s  d e  q u a l i té  c o û te n t c h e r e t  

l ’a b s e n c e  d e  d a n g e ro s i té  a p p a re n te  d e s  

p ro d u i ts  n e  s e m b le  p re s s e r  p e r s o n n e  à  

l ’u rg e n c e .

L à  o ù  la  re p ré s e n ta n te  d e  la  p ro ­

fe s s io n  d e v ie n t n e t te m e n t p lu s  t ra n ­

c h a n te  c ’e s t lo rs q u 'e l le  a b o rd e  la  q u e s ­

t io n  d u  tra i te m e n t d e s  a n im a u x  a v e c

Christiane Gagnon, présidente de l'Ordre des 

médecins vétérinaires du Québec

c e s p ro d u i ts  m é c o n n u s . «  L a te n d a n c e  

p o u r l ’h o m é o p a th ie  e s t fo r te  p ré s e n te ­

m e n t , m a is  i l n e  fa u t  s u r to u t p a s  q u ’e l le  

r e m p la c e  le s  t ra i te m e n ts  t ra d i t io n n e ls . 

L e s  é le v e u rs  n e  d o iv e n t p a s  s e  fa ire  v é té ­

r in a ir e s  e t t ra i te r  le u rs  b ê te s  a v e c  d e s  

p ro d u i ts  v e n d u s  p a r c e  q u e  j ’a p p e l le  d e s  

c h a r la ta n s , q u i v o n t t ro p  s o u v e n t fa ir e  

m iro i te r à  le u r s  c l ie n ts  d e s  ré s u l ta ts  im ­

p o s s ib le s .  S i l ’h o m é o p a th ie  e s t  à  c o n s id é ­

re r , c ’e s t e n  d e rn ie r  re c o u rs , s o u s  la  s u ­

p e rv is io n  d ’u n  v é té r in a ir e  q u i a u ra  p ro ­

n o n c é  u n  d ia g n o s t ic  e t q u i p o u r ra

p ro p o s e r  c e s  p ro d u i ts  d a n s  u n  c a d re  b ie n  

s p é c if iq u e  »  e x p l iq u e  la  d o c te u re  G a g n o n .

C o m m e  e l le  le  s o u l ig n e , le  p u b l ic  

e n tre t ie n t d e s  a t te n te s  é le v é e s  e n v e rs  la  

m é d e c in e  t r a d i t io n n e l le  e t  s ’e n  d é ç o i t r a ­

p id e m e n t . M a is  i l e s t p ré s e n te m e n t p lu s  

p ro m p t à  a c c o rd e r  c o n f ia n c e  a u x  p ro ­

d u i ts  h o m é o p a th iq u e s  m ê m e  s i le s  a m é ­

l io ra t io n s  d e  s a n té  n e  s o n t s o u v e n t  

q u ’u n e  a p p a re n c e . L e  d is c o u rs  d e s  v e n ­

d e u rs  d e  c e s  p ro d u i ts  y  fa i t p o u r b e a u ­

c o u p  d a n s la p ro p a g a t io n  d e c e t te  

c ro y a n c e .

I ls  s o n t e n c o re  p lu tô t ra re s  ic i le s  

v é té r in a ire s  a y a n t re c o u rs  à  l ’h o m é o p a ­

th ie . U n e  q u a ra n ta in e  d e  p ra t ic ie n s  q u é ­

b é c o is  o n t in c lu s  c e s  g ra n u le s  d a n s  le u r  

t ro u s s e , c e  q u i re s te  u n e  fa ib le  m in o r i té  

e t  t r è s  p e u  p a r  ra p p o r t  à  c e  q u i s e  d é ro u ­

le  a u x  É ta ts -U n is , d a n s  l ’O u e s t c a n a d ie n  

e t e n  E u ro p e , p lu s  o u v e r ts  à  c e s  n o u v e l­

le s  a p p ro c h e s .

M a is  il n e  fa u t p a s  c ro ire  l ’O rd re  

p o u r  a u ta n t c o m p lè te m e n t h e rm é tiq u e  à  

la  n o u v e a u té . L ’a c u p u n c tu re  e s t e n  e f fe t  

r e c o n n u e  p a r c e t te  o rg a n is a t io n  c o m m e  

é ta n t u n  m o d e  d e  th é ra p ie  v a l id e . «  C a r  

n o u s  y  re t ro u v o n s  d e s  fo n d e m e n ts  s c ie n ­

t i f iq u e s , d e s  e x p l ic a t io n s  v a la b le s  s u r le  

fo n c t io n n e m e n t d u  tra i te m e n t , p ré c is e  

M m e G a g n o n . C ’e s t c e  q u i m a n q u e  à  

l ’h o m é o p a th ie  p ré s e n te m e n t , d e s  e x p l i ­

c a t io n s  e t  d e s  p re u v e s . »

P o u r ta n t , o n  e n te n d  s o u v e n t p a r ­

le r d e  ré s u l ta ts  p ro b a n ts . P a r e x e m p le ,
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dans l’élevage de bovins et la production 

laitière, le traitem ent de la mammite 

avec des potions hom éopathiques sem ­

ble très efficace. « Il faudrait déterm iner 

jusqu’à quel point ce n’est pas l’effet 

placebo qui joue ici, explique la doc- 

teure Gagnon. Le fait que l’on traie la 

bête et la soigne aux dem i-heures au 

lieu de ne recevoir un traitem ent qu'aux 

24 heures, peut influencer le résultat. » 

Bref, sans étude com parative sérieuse, 

difficile pour la porte-parole de la prati­

que de se prononcer.

Pour l’instant toutefois, elle n’hé­

site pas à m ettre en garde ceux qui 

vouent une foi aveugle à cette pratique 

plusieurs fois centenaire qui revient à la 

m ode. « Ce ne sont pas des m édica­

m ents et ils ne peuvent pas guérir de 

m aladies, insiste-t-elle. Il ne faut pas 

oublier que l'homéopathie a déjà eu son 

heure de gloire m ais qu’elle fut détrô­

née par des traitem ents qui ont fait 

leurs preuves et dont nous nous servons 

encore pour traiter efficacement les ani­

maux. Je m e méfie de ce retour en arriè­

re. » Soulignons qu'il n'existerait pas

présentem ent de produits hom éopathi­

ques conçus spécifiquem ent pour les 

animaux et que les traitem ents réalisés 

le sont à partir de produits destinés à la 

consommation humaine.

Pour la représentante de l'Ordre 

des m édecins vétérinaires québécois, il 

faut garder la tête froide face à l’ém er­

gence de l’hom éopathie dans le dom ai­

ne de la santé anim ale. Si elle ne ferm e 

pas la porte au potentiel de cette appro­

che de traitem ent, elle tient surtout à 

ce que les m édecins vétérinaires infor­

m ent correctem ent leurs clients de la 

nature de ces produits et de leur vérita­

ble potentiel thérapeutique.

« Il ne faudrait surtout pas m et­

tre la santé des troupeaux en danger à 

cause d'une m ode » résum e-t-elle en 

conclusion. 2

* Pigiste

Félicitations!

La Ferme La Pampa, représentée 

par M onsieur Paul-André 

Boucher, s’est vue honorée lors du 

concours Cérès 2000 tenu dans le 

cadre du Salon de l’agriculteur. 

L’entreprise laitière et égalem ent 

spécialisée dans la production de 

bouvillons d’abattage s’était dis­

tinguée dans la catégorie « Ferm e 

de trois exploitants et plus ». 

Louise M altais et Gervais G irard 

de la Ferm e M agi d’Hébertville au 

Lac-Saint-Jean ont mérité le 

troisièm e prix du concours provin­

cial en prévention des accidents à 

la ferm e. Ils ont m is au point un 

rouleau à terre rétractable. 

M onsieur Gervais est m em bre du 

conseil d’administration de la 

FPBQ.

SEMICAN

BUCHNERI ™
Pour les ensilages de 
maïs et de maïs humide

O
B I O T

Stabilité
tout près de

400
heures

Le graphique est le résultat d’essais obtenu par 
Agriculture Canada dans l’ensilage d’avoine. Encore 
une fois BUCHNERI ™ de BIOTAL a considérablement 
augmenté la stabilité aérobic et a mieux 
performé que le traitement chimique. Le témoin étant 
un ensilage non traité et les bactéries étant un 
mélange de bactéries spécifiquement sélectionnées 
pour produire de l’acide lactique.

300 hrs

200 hrs

100 hrs

Agriculture Canada Tém oin
par Carole Lafrenière, agr. 
et Robert Berthiaum e.

Bactéries (acides)
0 hre

SEM ICAN : 366, Rang 10, Plessisville (Québec) G6L 2Y2 

Tel. : (819) 362-8823 • Téléc. : (819) 362-3385

Buchneri
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z le futur dès maintenant
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S t-A u g u s tin

R im o u s k i

S t-M a rtin -B e a u c e

A s b e s to s  1

V in o y

Q u y o n

A s b e s to s  2

A s s o c ia tio n

ittuttettî

du Québec

Simmental !
Selon le rapport officiel du MAPAQ 
sur les taureaux en station 1998 / 
99, le Simmental a pesé 66 livres de 
plus à 200 jours que la moyenne de 
toutes les races éprouvées.

A v e c  le s  p r ix  a c tu e ls  
p o u r le s  v e a u x  d ’e m b o u c h e ...

Imaginez le bon coup 
pour votre portefeuille.

P o u r tro u v e r le  ta u re a u  
S im m e n ta l q u ’il v o u s  fa u t, v is ite z  

le s  s ta tio n s  d ’é p re u v e s  e t le s  
é le v e u rs  S im m e n ta l re c o n n u s ...

Vous serez épaté !

L a c  à  la  C ro ix

S ta tio n /R im o u s k i

F e rm e  M o rin  &  F ils

S ta tio n /A s b e s to s

S ta tio n /V in o y

S ta tio n /V in o y

S ta tio n /A s b e s to s

it it u des maternelles et
Performances terminales !

Alors !
Pourquoi se compliquer la vie ?

«Vous méritez ce qu’il y a de mieux, 
un Simmental.»

David Bellavance, n o u v e a u  p ré s id e n t 2 0 0 1 T é l.: (8 1 9 ) 2 8 8 -5 0 0 5  
Martin Dumais, p u b lic is te T é l.: (4 1 8 ) 4 9 2 -6 4 9 0 ~ F a x : (4 1 8 ) 4 9 2 -9 0 4 4  
w w w .s im m e n ta lq u e b e c .c o m

http://www.simmentalquebec.com


Identification permanente

ANN FORNASIER*

Deux nouvelles 
lois s'appliquent

DANS LES PETITS 
POTS LES BONS PRODUITS
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Consultez votre vétérinaire
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* Marque déposée de Sobering Canada inc.

n 2001, l’industrie bovine québé­
coise devra rencontrer les normes 
en matière d'identification perma­

nente pour satisfaire aux exigences de 
deux lois : la loi fédérale, Loi sur la santé 
des animaux et, celle provinciale, Loi sur 
la protection sanitaire des animaux.

Rappelons que la loi fédérale prévoit 
que depuis le 1er janvier 2001, les bovins 
doivent être identifiés avant de quitter la 
ferme d'origine. Pour leur part, les abat­
toirs seront tenus de lire les identifiants 
des bovins abattus à compter du 1er juillet 
2001. Même si la loi fédérale est déjà en 
vigueur, ce n’est toutefois pas avant le 1er 
juillet 2002 que l'Agence canadienne d’in­
spection des aliments imposera des 
amendes aux producteurs qui n’ap­
poseront pas l'identification fédérale sur 
les bovins ou aux abattoirs qui n’en feront 
pas la lecture à partir de cette date. 
Évidemment, il est interdit d’enlever une 

étiquette fédérale officielle qui est déjà 
apposée sur un bovin.

Par ailleurs, les exigences de la 
réglementation québécoise seront définies 
sous peu. Soulignons cependant que les 
producteurs et le gouvernement du 
Québec ont déjà convenu qu’un seul iden­
tifiant sera utilisé au Québec. Cet identifi­
ant sera à double boucles, la première de 
type électronique, la deuxième à panneau 
visuel et le tout à numéro unique. En 
attendant que les modalités soient 
définies, il est conseillé aux producteurs 
d'éviter d'acheter des quantités trop 
importantes d’étiquettes afin d’éviter des 
frais inutiles. Précisons que les produc­
teurs de bouvillons d’abattage et de veaux 
de lait doivent continuer de faire usage des 
étiquettes prescrites par la RAAQ. Il en est 
de même pour les étiquettes de certifica­
tion du veau de grain, ainsi que les autres 
programmes nécessitant une étiquette 
spécifique.

suite à la page 20
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Portrait agroenvironnemental 1
NATHALIE CÔTÉ*

durabi

Portrait des fermes bovines

L
J environnement sera au cours 

des trois prochaines années plus 

que jamais au coeur des préoc­

cupations de la Fédération des produc­

teurs de bovins. En août dernier, la Fé­

dération recevait les données du por­

trait agroenvironnemental commandé 

par l’UPA pour quatre de ses secteurs de 

production. Ces données représentent 

l’état de la situation environnementale 

des fermes bovines constaté lors du re­

censement de 1998-1999 réalisé par le 

groupe BPR-GREPA.

Cette démarche tire ses origines 

des engagements pris par les décideurs

lors du forum sur l'agriculture et 

l'agroalimentaire québécois tenu en 

mars 1998. Le groupe de travail « un 

environnement à valoriser » a fixé com­

me objectif que d'ici 2005, 20 000 fer­

mes québécoises, représentant 90 % des 

activités agricoles, auront entrepris 

l'adoption de pratiques respectueuses 

de l’environnement.

LES ENTREPRISES BOVINES

Globalement, 78 % de toutes les unités 

animales de bovins du Québec ont été 

recensées. Les informations contenues 

dans le portrait nous permettent de

dresser un tableau des points forts et 

des éléments à travailler pour chaque 

secteur (tableau 1 ).

LES PLANS D’ACTION

Compte tenu que les problématiques 

environnementales sont différentes 

d’un secteur de production à l'autre, la 

Fédération a décidé d'élaborer des plans 

d’action distincts.

Ces derniers s’articulent autour de 

trois axes : la qualité de l’eau, la qualité 

du sol et la qualité de l’air. A partir des 

problématiques identifiées pour chaque 

thèm e, des cibles à atteindre ont été défi­

nies : la pollution localisée et diffuse par 

le phosphore et l'azote, l’érosion hydrique 

et éolienne, l’apport de produits d’origine 

non agricole sur les terres et les risques 

de perception d’odeurs à l’entreposage et 

à l’épandage des fumiers. Les plans d’ac­

tion pour chaque secteur seront abordés 

dans les prochaines parutions de Bovins 

du Québec. J

* Agr., agente de mise en marché, FPBQ

Deux nouvelles lois s’appliquent 

suite de la page 19 I

Il est prévu que les divers systèmes 

québécois soient harmonisés. 

L’échéancier visé est le déploiement 

du système québécois de traçabilité à 

partir du 1er juillet 2001.

Pour renseignements, commu­

niquer avec M . René Baril, chargé de 

projet pour l’identification perma­

nente et la traçabilité, à la FPBQ, au 

numéro de téléphone (450) 679-0530 

poste 8746.

* Agro-économiste, FPBQ
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CHUTE & PORTE 

AUTOMATIQUE

P.F.B. 1
Wickham (Québec)
JOC 1 SO
Tél.: (819) 398-7112 
Fax: (819) 398-5276

Contactez-nous pour connaître le 
concessionnaire PFB le plus près 
de chez vous

Aussi disponible :

• Barrière 5 ou 6 barres
■ M angeoire diagonale
■ M angeoire à carcan
■ Cage de palpitation
• Abreuvoir chauffant

■ Cage taille sabot

• Élévateur à vache
• M angeoire à balle 

ronde
• Guillotine

Galvanisé ou peinture cuite

MANGEOIRE MOBILE

BALANCE ÉLECTRONIQUE
Ultra moderne de très haute précision

révolutionnaire
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POINTS FORTS ET ÉLÉMENTS À TRAVAILLER POUR LES BOVINS DE BOUCHERIE

BOUVILLONS D’ABATTAGE (incluant la semi-finition)

Points forts

- Déficit de la charge fertilisante en N

- 41 % des entreprises ont des plans de fertilisation sur une gran­

de partie des superficies cultivées

- Bon apport en matière organique

- Risque faible d’acidification des sols
Éléments à travailler

- Rééquilibrer les charges fertilisantes en P considérant le bilan 

P2O 5 élevé à la surface du sol

-Améliorer les pratiques culturales et de conservation des sols 

pour diminuer l’érosion considérant que 45 à 60 % des superfi­

cies sont en cultures annuelles

- Favoriser l’utilisation d’outils pour atténuer les risques de per­

ception d’odeurs considérant que 21,5 % des UA sont sous ges­
tion liquide

- Encadrer l’utilisation des produits d’origine non-agricole épan- 

dus sur les terres

VEAUX D’EMBOUCHE

Points forts

- Entreprises de petite taille et faible concentration des UA par 

site d’élevage

- 82,5 % des superficies en fourrage et pâturages

- Déficit de la charge fertilisante d’azote

- Bon apport en matière organique

- Risque faible d’acidification des sols
Éléments à travailler

- Diminuer la pollution localisée par N et P considérant que plus 

de 60 % des UA ne sont reliées à aucune structure d’entreposage

- Contrôler l’accès des animaux aux cours d’eau considérant que 

plus de 60 % des UA ont accès à un cours d’eau

- Encadrer l’utilisation des produits d'origine non-agricole épan- 

dus sur les terres

VEAUX DE GRAIN

Points forts

- Entreprises de taille moyenne

- Plans de fertilisation sur plus de 53 % des superficies cultivées

- Bon apport en matière organique
Éléments à travailler

- Rééquilibrer les charges fertilisantes en P considérant que le bi­

lan P2O5 à la surface du sol est très élevé

- Améliorer les pratiques culturales et de conservation des sols 

pour diminuer la pollution diffuse par le P et les pesticides ainsi 

que l’érosion considérant que plus de 60 % des superficies sont 

en cultures annuelles et qu’elles ont reçu des pesticides

- Favoriser l’utilisation d’outils pour atténuer les risques de per­

ception d'odeurs considérant que 30 % des UA sont sous ges­

tion liquide

VEAUX DE LAIT

Points forts

- Le lisier est entreposé dans des structures étanches récentes 

ayant de grande capacité d’entreposage

- Déficit de la charge fertilisante en N

- Bon apport en matière organique

- Risque faible d’acidification des sols
Éléments à travailler

- Rééquilibrer les charges fertilisantes en P considérant que le bi­

lan PsOsà la surface du sol est élevé

- Améliorer les pratiques culturales et de conservation des sols 

pour diminuer la pollution diffuse par le P ainsi que l’érosion 

considérant que 45 à 60 % des superficies sont en cultures an­

nuelles

- Favoriser l’utilisation d’outils pour atténuer les risques de per­

ception d’odeurs considérant que 94 % des UA sont sous gestion 

liquide

WM

“Micotil
.•■ftinlcçsipa ln|K

’Micotil

PROVEL
’Micotil est une marque déposée 

de Eli Lilly and Company. PROVEL*- 

Oivision Eli Lilly Canada Inc est un 

utilisateur autorisée

Icci'Pl

Micotil
Parlez-en à votre vétérinaire.
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SERGE POUSSIER*

Le plan stratégique 2000-2005

L
a "fable filière du boeuf s’est dotée 

d’un nouveau plan stratégique 

pour 2000-2005. Ce plan, axé sur 

deux grands enjeux dotés d’orientations 

stratégiques, vise des objectifs précis et 

des moyens pour les atteindre dans tous 

les secteurs de l’industrie du boeuf du 

Québec.

ENJEU 1 WÊÊÊÊÊÊ

Créer un environnement d’affaires 

propice à l’atteinte des objectifs de 

croissance

Pour atteindre ses objectifs de 

croissance (Bovins du Québec, octobre 

2000), la Filière cible huit orientations 

stratégiques dont voici les principaux 

objectifs :

Réglementation environnementale : mise 

en place d’un Comité de coordination et 

d’action dans le suivi du Guide des bonnes 

pratiques, la révision des exigences des 

études d’impacts environnementaux 

(BAPE), la mise en place d’un réseau de 

fermes et la réalisation de recherches sur 

les sites à haute et basse densités.

Améliorer le statut sanitaire : élaborer et 

implanter des stratégies pour améliorer 

l’immunité (vaccination, régie) et évaluer 

la mise en place d’un programme 

d’épidémiosurveillance (BVD).

Amélioration génétique : support et 

développement d’outils d’évaluation tels 

le PATBQ, la génétique supérieure, les sta­

tions d’évaluation génétiques et l’insémi­

nation artificielle.

Accès aux services-conseils : faciliter l’ac­

cès à des services spécialisés dans le boeuf 

en maintenant un réseau de conseillers,

en créant un réseau d’experts conseils et en 

facilitant l’accès à l’information de pointe 

comme le site Web « www.agrireseau.qc.ca ».

Gestion des entreprises et structures de 
production : maintenir et exploiter davan­

tage les banques de données comme celle 

du réseau de fermes en économie et ges­

tion, de favoriser la formation pour 

accroître la capacité de gestion des entre­

prises et de soutenir l’adhésion aux syndi­

cats de gestion et clubs d’encadrement 

technique.

Accès au financement et sécurité du 
revenu : favoriser le financement, entre 

autres par les coopératives de financement 

et de maintenir les programmes de sécurité 

du revenu à La Financière agricole.

Enseignement et formation : maintenir 

un enseignement universitaire francopho­

ne dans le boeuf et favoriser la formation à 

distance des exploitants.

Recherche : définir les besoins avec un 

comité de recherche et vulgariser les résul-

ENJEU 2

Tirer le maximum du marché en 

offrant des produits de qualité à haute 

valeur ajoutée

tats auprès des intervenants.

La Filière identifie six orienta­

tions stratégiques dont voici les princi­

paux objectifs :

Innocuité et salubrité : mettre en place et 

soutenir un système d'identification per­

manente et de traçabilité, implanter un 

programme HACCP dans le secteur et s’as­

surer que les produits commercialisés 

soient inspectés.

Standards pour satisfaire les marchés : 
mettre à la disposition des producteurs 

les moyens et outils pour standardiser le 

produit, entre autres avec le projet « 

Boeuf qualité plus » et une vidéocassette 

sur la production du veau d’embouche 

que le marché recherche.

Main-d’œuvre spécialisée : élaborer un 

programme de formation dans le domaine 

de la transformation des viandes et 

développer de l’expertise technique dans 

le domaine du boeuf à valeur ajoutée.

Veille stratégique : inventorier et vul­

gariser les nouvelles technologies permet­

tant de mettre en marché un produit ten­

dre, savoureux et nutritif.

Opportunités de marché : stimuler la 

communication et la concertation entre 

les intervenants de la distribution et de la 

transformation et accroître la proportion 

de bouvillons abattus et transformés dans 

les entreprises québécoises.

On constate que ce plan stratégique 

embrasse beaucoup d'objectifs pour les cinq 

prochaines années. Aussi, la Filière du 

boeuf concentrera ses énergies, d'ici le 

printemps 2001, à définir les orientations et 

les objectifs les plus prioritaires et à élabor­

er les stratégies pour les réaliser. Sans nul 

doute que les dossiers de l’agroenviron- 

nement, de la santé, de l’identification per­

manente et de la traçabilité, de la transfor­

mation et de la mise en valeur de notre pro­

duit seront également regardés de près. ^

* Agr., sccrctaire-coordonnateur de la Filière 
du bœuf.
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18 FÉVRIER 2001
Lieu : Station St-Martin de Beauce
Contactez : Gervais Paquet 

(418) 228-5588

29 AVRIL 2001
Station AsbestosLieu :

Contactez : Michel Gagné

Vous avez 
entendu parler 

des Salers. 

Voici l’occasion 
d’essayer un 

taureau Salers. 

Vous allez voir 
les bénéfices !

HmQ C^sSOfJf

numéro “I
des éleveurs 
commerciaux 
d’aujourd’hui.

L influence osiers contriouc 
remplacement et permet au» 

croisement terminal saris crairio'i

y siî»»

(819)879-2905

POIDS MOYENNE8 POIDS HAUTEUR
CORRIGÉS A L'ENTRÉE RÉELS AUX HANCHES

Race

fibre de
taureaux 
pesés au 
sevrage

200 J 
(Kfj

365 j 
(K f)

Nbre de
taureaux
évalué»

Age
(J)

Poids
(Kg)

initial
(Kg)

Final
(Kg)

GMQ
twt

(Kf/Jl

Gras
dorsal
(mm)

Réelle
(cm)

Corrigée
|cm|

AA 97 289 491 97 223 288 318 472 1.38 3.5 125.5 125.7
BD 18 288 520 18 207 284 301 462 1.44 1.5 131.2 132.8
CH 550 289 510 550 236 322 357 510 1.42 2.3 133.1 132.3
HE 6Ï| 252 450 61 239 312 340 492 1.36 4 130.7 129.6
LM 335 269 495 335 228 286 312 468 1.39 2.3 132.1 131.9
SA 29 , ,275 533 rFÜ 29 n?23p ^•287 '•31.1 : m 1.56 $ 3.1 133.2 .133,9
SC 25 206 389 25 226 222 244 370 1.1 1 2.3 116.8 118
8H 45 266 487 45 247 330 364 530 1.49 3.4 134.4 132.7
SM 275 316 560 275 239 339 374 545 1.53 2.5 136.1 135
TA 13 283 509 13 215 283 311 464 1.37 2.1 129.9 130.8

Tôt./
Moy. 1448 286 510 1448 233 311 343 502 1.43 2.5 132.6 131.9

AA :
LM :

Angus ;
Limousin,

BD:"

'baT

jBlonde d'Aquitoir
Salers|

te; CUT

~SC~
Charol
Highla

ai s,

id;’
r

HE:

“SHT
Hereto
Shortft

d; J
ôrri ■ —

SM: SimmrnLi]; TA : rôrrntàlse. ~~
Soiro* ; Extrait di rapport officié! du UAPAQ mu t  les taureaux en station 1998/199*

i l’obtention
îieveurs com mero Tik . dmuctTTu 
les problème:? de t:eids i U ndîs

Les taureaux proviennent des éleveurs suivants :

André Lapointe 
Tél.: (819) 449-5745

Mark Mason 
Tél.: (819) 848-2659

Jean-Claude Blanchet 
Tél.: (819) 389-2129

Daniel Rousseau 
Tél.: (418) 893-2254

Martin Forget 
Tél.: (450) 35'

Gérald McGee 
Tél.: (819) f"

T* \ • ' ' vf ffëfSËÈSèi.

ASSOCIATION SALERS DU QUË
Martin Forget, secrétaire 
598, 3* Rang Sud, Iberville (Qc) J2X 4J2 
Tél.: (450) 357-1866 / Fax: (450) 357-9624 
email: info@fullfrenchsalers.com

irma»

Jessy Davidson,
4601, ch Georgevil!
Tél/Fax ; ((cme| (819) 847-1WJ9 / Tél/Fax: 
email: jessyd@sympatico.__

 - .: 

mailto:info@fullfrenchsalers.com


r Reportage B O U V IL L O N S D ’A B A T T A G E

M IC H E L  B E A U N O Y E R *

Entre expérience et 
innovation : la relève
Préparer la relève n’est jamais chose facile en agriculture. Trop pousser les enfants, c’est risquer 

de les dégoûter. Et ne pas leur donner suffisamment de place dans les opérations de la ferme, 

c’est les brimer dans leur envie de découvrir le métier à leur manière. Heureusement, dans cer­

tains cas, la transition se fait toute naturelle, comme ici, à la bien nommée Ferme Jules Côté et 

Fils, sur les berges de la rivière Chaudière, à Saint-Lambert-de-Lévis.

J
u les C ô té n e p ren d p as d e d é to u r : 

« S an s m es g arço n s v o u s n e p o u r­

riez p as v en ir v is ite r la fe rm e au ­

jo u rd ’h u i. J 'a i é té m alad e l’an d ern ie r e t 

ils o n t p ris le co n trô le d es activ ités p en ­

d an t m a m alad ie e t m a co n v alescen ce . Ils 

se so n t ch arg és d u tro u p eau  e t d es réco l­

te s e t m ’o n t p ro u v é q u ’ils sav aien t ce  

q u 'ils faisa ien t. Il n ’y  a  rien  d e p lu s rassu ­

ran t p o u r u n é lev eu r q u e d e sav o ir q u ’il 

p eu t co m p te r su r la relèv e. »

C ’est en 1 9 7 2 q u e Ju les C ô té lance  

ses o p éra tio n s à S a in t-L am b ert-d e-L év is . 

Il e s t le 9 ' d ’u n e fam ille d e 1 5 en fan ts é le­

v és su r u n e fe rm e d e S a in t-B ern ard , m u ­

n ic ip alité v o is in e, e t ch o is it d e s ’im p lan ­

te r d an s ce v illag e v o is in . A u d éb ut, il se  

co n sacre à l’é lev ag e d u p o rc , ex clu siv e ­

m en t, p u is  ach è te q u e lq ues tê tes d e b o v in  

en 1 9 7 9 .

UNE AFFAIRE DE FAMILLE

T ro is en fan ts n a issen t d e l’u n io n  d e Ju les 

C ôté e t G in ette  T u rgeo n , d eu x g arço n s e t 

u n e fille . E u x au ssi é lev és su r u n e fe rm e, 

ils n ’o n t p as ta rdé à m ettre l’ép au le à la  

ro u e . M ais J im m y , l’a în é , n e se tro u ve p as 

im m éd ia tem en t d es a ffin ités av ec les tra­

v au x  d e la fe rm e e t en trep ren d d es é tu d es 

en  é lectro n iq u e .

M ais p o u r D o m in ic, d ’u n an le ca­

d e t, l’é lev ag e a  to u jo u rs é té la  p assio n p re­

m ière . A p rès u n  D E P  en  ag ricu ltu re à N i- 

co le t, il p ren d sa p lace su r u n e b ase p er­

m an en te su r la ferm e. Il a u n d o n p o u r

l’o rg an isa tio n  e t sa it o rch estrer les o p éra­

tio n s p o u r les ren d re les p lu s efficaces  

p o ssib les . « Il a u n œ il d e ly n x p o u r d é­

tecte r les an im au x m alad es, a jo u te so n  

p ère . C e la n o u s p erm et d ’in terv en ir rap i­

d em en t e t d e m ieu x  so ig n er n o s b ê tes . »  

M ais J im m y n e résis te ra p as lo n g ­

tem p s à l’ap p el d e la fe rm e e t o rien te ra fi­

n a lem en t ses é tu d es v ers ce d o m ain e. Il 

ira ch erch er u n  d ip lô m e co llég ia l en g es­

tio n  ag rico le . L es d eu x frè res in d iq u en t 

d ’a illeu rs q u e leu r p ère les a to u jo u rs  

la issé lib res d e ch o is ir leu r p ro fessio n e t 

q u e c ’es t p ar am o u r d e l’é lev ag e q u ’ils se  

so n t im p liq u és d an s la fe rm e fam ilia le . 

M ais p u isq u ’ils n ’a im aien t p as trav aille r 

d an s le p o rc , le p è re  a  é lim in é cette  p artie  

d es o p ératio n s en 1 9 9 7 p o u r co n sacre r sa  

fe rm e u n iq u em en t à l’é lev age  b o v in .

Q u an t à C in d y , la b en jam in e , e lle  

é tu d ie en g estio n d ’h ô te lle rie . M ais e lle  

p asse au ssi to u s ses tem p s lib res à d o n n er 

u n  co u p d e m ain à la fe rm e. S o n p ère n e  

se su rp ren drait p as d ’u n  év en tu e l re to u r, 

m ais à 1 8  an s , e lle  a b ien  le tem p s d e faire  

ses  ch o ix .

R este G in e tte T u rg eo n , l’ép o u se d e 

Ju les C ô té . C e d ern ie r in sis te d ’a illeu rs  

p o u r n e p as q u ’o n l’o u b lie d an s le rep o r­

tag e . « E lle a to u jo u rs é té là , in sis te -t-il. 

E lle g ère to u te la co m p tab ilité e t m ’ac­

co rd e u n  su p p o rt in d éfectib le . »  B ref, u n e  

b elle p e tite fam ille d y n am iq u e e t b ien  en ­

g ag ée en  ag ricu ltu re .

UN PARTAGE DE COMPÉTENCES

S elo n  Ju les C ô té , l’im p licatio n  d e ses g ar­

ço n s d an s la ferm e a é té u n  to u rn an t. A v ec

raB S

Toute I r famille

ses fils limmy I

Cindy 1 1 Ginette

réunie. Jules Côté, 

it Dominic, la cadette 
e Turyejm, son époiise

-

L l e SJ

W
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une production dépassant 5 000 bou­

villons par année, l'entreprise ne pouvait 

que bénéficier de cet apport d’énergie et 

de nouvelles compétences. Car si Domi­

nic aime se charger des opérations cou­

rantes et des travaux aux champs, Jimmy 

ne lève pas le nez sur la paperasse et l’in­

formatique. « C’est devenu mon homme 

de confiance, explique Jules Côté. Et le 

plus merveilleux, c’est qu’il est mon gar­

çon. » Jimmy, qui détient d’ailleurs 20 % 

de l'exploitation, est donc chargé de tâ­

ches aussi variées que l’évaluation de la 

valeur nutritive des céréales proposées

« C’est devenu mon 

homme de confiance, 

explique Jules 

Côté. Et le plus mer­

veilleux, c’est qu’il 

est mon garçon. »

sur le marché ou de la rencontre avec le 

nutritionniste pour déterminer l’efficaci­

té de la croissance des animaux.

On retrouve donc une belle com­

plémentarité dans cette équipe père-fils. 

Et c’est tant mieux puisqu’avec un éleva­

ge qui est passé de 750 à une capacité de 

près de 2 700 places aujourd'hui, il faut 

être bien organisé pour que tout fonc­

tionne bien. Ces veaux d’embouche, com­

prenant des races croisées de Charolais, 

Angus, Limousin, Simmental ou encore 

de Blonde d'Aquitaine, sont répartis dans 

cinq bâtiments. Après divers essais, c’est 

la formule des étables froides sur fumier 

solide qui a été retenue. Selon M. Côté, 

les bêtes sont plus confortables que sur 

des lattes. L’entretien est simple, il s'agit 

de passer régulièrement un tracteur 

muni d'une pelle avant pour recueillir les 

fumiers. Ce qui ne peut être utilisé dans 

les champs de la ferme est vendu à des 

producteurs de la région. Tout le monde y 

trouve son compte et l’environnement est 

respecté.

UN CYCLE D’ÉLEVAGE BIEN RODÉ
En moyenne, un bouvillon séjournera 

213 jours à la ferme de M. Côté. On parle 

donc d’une opération de finition, où les 

veaux sont achetés, rarement en lots de

Les étables peuvent regrouper près d'un millier 
têtes. La ferme Jules Côté et Fils est l’une 

ilus grosses productrices de bouvillons 
Québec.

moins de 50 têtes, à un poids variant de 

700 à 800 livres. Durant la belle saison, 

ils pourront arriver plus légers et se faire 

du muscle dans les pâturages avant d’en­

trer en finition dans les étables.

De six à huit mois plus tard, la bête 

atteindra un poids faisant osciller la balance 

entre 1 300 et 1 450 livres. La commerciali­

sation se fait alors par le truchement de 

l’encan électronique. « Nous pouvons livrer 

en moyenne un centaine de têtes à toutes 

les semaines, souligne avec le sourire Jules 

Côté, ça prend une bonne organisation 

pour soutenir ce rythme. »

Ils sont rares les producteurs qué­

bécois à livrer autant de bouvillons an­

nuellement. Ce rythme ne fait pas peur 

aux deux frères qui y voient plutôt un 

défi, une occasion de se faire valoir. Et le 

père est loin de s’y opposer, tout le 

contraire. « Nous avions une idée pour la 

conception d’un parc pour 250 bou­

villons, explique le duo. Nous avons pu 

faire à notre tête et cette étable s’avère 

très performante. »

Le goût de s’impliquer de la généra­

tion montante ne fait donc aucun doute. 

Mais, comme le souligne le père, cela ne 

garantit pas qu'il leur sera facile de déve­

lopper l’entreprise. Le ministère de l’Envi­

ronnement, pour un, se fait tatillon sur 

l'application de sa réglementation et pour­

rait nuire à la progression du troupeau.

À chaque époque, ses défis. ^

* Pigiste

Fiche technique

FERME JULES CÔTÉ 

ET FILS

Propriétaires :
Jules et Jimmy Côté 

(minoritaire)

Fond de terre :
2 100 acres, dont 250 

en pacage

'Troupeau :
finition de 5 100 bêtes 

par année

Bâtiments :
étables froides sur fumier 

solide

Alimentation : 
maïs, fourrage sec et humide, 
minéraux et céréales selon les 

disponibilités.

Nombre d’employés sur 

base annuelle :
3 personnes
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Tirer profit du cycle du bœuf!

E
n 2000 , le nom bre to ta l de bov ins 

aux É tats-U nis s’é tab lissa it à 98  

m illions de tê tes com parativem ent 

à 13 m illions de tê tes au C anada et 1 ,3  

m illion de tê tes au Q uébec. C om pte tenu  

de l’im portance relative du chep te l am é­

ricain , l’évo lu tion du cycle du boeuf aux  

É tats-U nis d ic te la tendance des prix des 

bov ins pour l’A m érique du N ord .

L 'industrie bov ine canad ienne et 

am éricaine se trouve présen tem ent dans 

un rev irem ent du  cycle du  bœ uf. L a phase 

de liqu idation  des vaches tire à sa fin e t la 

phase d ’expansion  est su r le po in t de com ­

m encer. C om pte tenu du nom bre rédu it 

de bov ins d ispon ib les, les prix des veaux  

d ’em bouche son t à la hausse e t dem eure­

ron t é levés jusqu ’au prochain p ic du cycle 

qu i devrait su rven ir en  2002 ou  2003 .

L e cycle du bœ uf se reprodu it a insi 

à tous les 10-12 ans en tra înan t des fluc­

tuations de prix dans le tem ps. U n cycle  

est caractérisé par tro is  phases : expansion  

(augm entation  du chep te l), con traction 

(liqu idation du chep te l) et rev irem ent. 

L orsque le nom bre de bov ins d im inue, le 

p rix des bov ins augm ente et v ice versa. 

G énéralem ent, les phases d ’expansion et 

de con traction  on t une durée de c inq ans.

C om pte tenu de sa re la tive prév isi­

b ilité , les p roducteurs vache-veau do iven t 

se questionner su r leur stratégie de ges­

tion face au cycle bov in . C om m ent tirer 

p ro fit du  cycle  au lieu de le sub ir?

LORSQUE LES PRIX SONT 

À LA BAISSE

L orsqu ’on se situe dans la portion du cy­

cle bov in  où les p rix  son t en décro issance, 

c ’est le m om ent de réform er p lus sévère­

m ent. D ébarrassez-vous des vaches m oins 

perfo rm antes. E lles coû ten t cher à en tre­

ten ir e t ne rapporten t qu ’un  veau qu i au ra 

peu de valeur su r le m arché étan t donné

que les prix son t à la baisse . R em placez 

p lu tô t ces vaches par de jeunes tau res. E l­

les ne coû ten t pas cher et vous aurez au  

m oins le m érite d 'am élio rer la génétique 

de vo tre troupeau . C e n 'est pas le m om ent 

d ’augm enter la ta ille de vo tre chep te l, 

m ais de le ra jeun ir.

LE CREUX DU CYCLE

C ’est le m om ent d ’augm enter la ta ille 

du troupeau en gardan t le m axim um  de 

tau res de rem placem ent et en achetan t 

des vaches car e lles son t peu chères. V os 

acqu isitions vous rapporteron t dans un  

p roche aven ir pu isqu ’e lles engendreron t 

des veaux qu i se vendron t à fo rt prix  

lo rsqu ’on en trera dans la phase rem on­

tan te des p rix .

É v idem m ent pour grossir son  

chep te l dans le creux  du  cycle , il fau t avo ir 

du financem ent ce qu i n ’est pas év iden t 

ap rès avo ir traversé une période de bas 

p rix . U n banqu ier qu i connaît m al le cycle 

du bov in risque d ’ê tre peu enclin  à avan­

cer les liqu id ités nécessaires. R appelez- 

vous l'année 1996 au Q uébec a lo rs que les 

p rix des veaux d ’em bouche avaien t a tte in t

le creux  de la vague.

P ourtan t, en bon gestionnaire, c ’é­

ta it a lo rs le m om ent d 'augm enter la ta ille  

de son chep te l pour bénéficier des bons 

p rix de m arché actuels. P our profiter p le i­

nem ent du cycle du bov in , il fau t augm en­

ter la ta ille du troupeau dans la période où  

les p rix des veaux d 'em bouche son t à leur 

p lus bas. O n ne ferm e pas bou tique quand  

les p rix  son t bas, on l’ag rand it! C ’est à cet­

te période que les financiers do iven t fa ire  

p reuve d 'ouvertu re pour avancer le cap ital 

nécessaire aux p roducteurs  vache-veau .

LORSQUE LES PRIX SONT 
À LA HAUSSE

M ain tenan t que nous traversons une pé­

riode de prix à la hausse, c ’est le m om ent 

de vendre le m axi­

m um  de veaux et de 

re tirer les bénéfices  

du m arché. M in im i­

sez la réfo rm e pu is­

que m êm e les va­

ches m oins perfo r­

m antes son t payan­

tes. G ardez le m in i­

m um  de veaux pour 

le rem placem ent 

pu isqu ’on cherche à 

m ax im iser les reve­

nus de l’en treprise . 

C ela n ’im plique pas 

de rédu ire la ta ille  

du troupeau m ais 

b ien de vendre le p lus de veaux possib le .

C ’est le m om ent d ’augm enter vo tre 

liqu id ité afin d 'ê tre en m esure de traver­

ser la période de bas prix qu i su iv ra et de 

p ro fiter du prochain creux des prix pour 

augm enter la ta ille du  troupeau! ^

* A gro-cconom isce , F PB Q

C Y C L E D U B O E U F A U X É T A T S -U N IS
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V E A U X D E L A ITPromotion
L Y N E C L A U D E *

Pleins feux sur le Veau 
de lait du Québec!

P
our l’année 2001 , dans le bu t 

d ’augm en ter sa n o to rié té et la  

d iffu sion de son logo , le V eau d e 

la it d u Q uébec s’est do té d ’un  p lan  m ar­

keting particu lièrem en t rem arquab le . 

P ro p o san t des ac tiv ités p ro m o tio n n elles 

des p lu s d iv ersifiées, ce p lan v ise à re ­

jo ind re le g rand pub lic tou t en m ettan t 

de l'avan t des ac tions im portan tes au ­

près des d ifféren ts in terv en an ts de l’in ­

dustrie .

À LA TÉLÉVISION

L a com m and ite du sous-titrage de 1 6 

ém issions d ifféren tes au réseau C A N A L  

V IE rep résen te sans d o u te l’ac tiv ité la  

p lus im portan te . U n m essage sp éc ifiq u e 

au V eau de la it du Q u éb ec accom pagné  

du logo  apparaîtra  en ouvertu re de cha­

cune des 1 6 ém issions sé lec tio n n ées e t 

ce la , p o u r la durée de la com m and ite . 

A insi, le logo du V eau de la it du  Q uébec  

appara îtra au petit écran p lus de 2 1 0 0  

fo is. É ta lée su r 16 sem aines, (h u it au  

p rin tem ps et hu it à l'au tom ne 2 0 0 1 ), 

ce tte com m and ite débu tan t en m ars 

2 0 0 1 perm ettra de re jo ind re au -d elà d e 

neu f m illions de té léspec ta teu rs. L ors­

qu ’on  parle  d 'augm en ter la n o to rié té d u  

V eau de la it d u Q u éb ec , d iffic ile  d ’ê tre  

p lu s co n cre t!

LES MAGAZINES

P o u r com plé ter la com m and ite-té lév i­

sion , des annonces du V eau de la it du  

Q uébec para îtron t d an s les revues T V - 

U eb d o et T V -7 jo u rs (m ars 2001), sans 

oub lier n o tre fidè le apparition dans 

C oup de p o u ce (m ai 2001), l'un  des m a­

g azin es les p lu s lus au Q u éb ec par no ­

tre pub lic  c ib le .

EXPOSITIONS

O n ne sau ra it p asser sous silen ce , d eu x  

im p o san tes expositions auxquelles par­

tic ipera le V eau de la it d u Q uébec . 

D ’abo rd , le S alon In ternational de l’A li­

m en ta tio n . un événem en t d 'envergu re  

in ternationale q u i se tiend ra pour la  

p rem ière fo is en A m érique d u N o rd au  

P ala is des C ongrès de M on tréa l, les 4 , 5  

e t 6 m ars 2 0 0 1 . D ’im portan tes én erg ies  

sero n t consacrées à la p répara tion d e ce  

sa lon q u i re jo ind ra les p lu s g rands d éci­

deu rs de l'industrie .

L e R endez-vous N u trition , rep ré­

sen te la seco n d e exposition à laq u elle  

partic ipera ac tivem en t le V eau de la it 

d u Q uébec . O rgan isé par un g roupe d e 

d ié té tistes, ce sa lon se dérou lera à M on­

tréa l, au C o m p lex e D esjard in s, les 8 , 9  

e t 10 m ars p rochain . U n k io sq u e à l’e ffi­

g ie du V eau de la it d u Q u éb ec van tera  

les m érites de cette v ian d e au p rès des 

p ro fessionnels de la san té , m ais au ssi e t 

p rin c ip alem en t, au p rès d u g rand pub lic  

q u i fréquen te  le C o m p lex e D esjard in s.

ACTIVITÉS DIVERSES

C om m e par les années p assées, les ac ti­

v ités en m ag asin - qu ’o n pense au x d é­

gusta tions, au x év én em en ts sp éc iau x et 

au x p ro m o tio n s thém atiques - sero n t 

p riv ilég iées. L e V eau de la it du Q uébec 

sera m is en vedette dans les d ifféren tes  

succu rsa les de la cha îne P rov igo  où les 

consom m ateu rs pourron t v isio n n er une  

v idéo p résen tan t des rece ttes de V eau  

d e la it du  Q u éb ec et se p rocu rer lesd ites  

rece ttes. D es étiq u ettes p ro p o san t des 

m odes de cu isson sero n t ég alem en t ap ­

posées su r les paquets de V eau de la it 

d u Q uébec à trav ers ce tte m êm e chaîne .

P lusieu rs au tres ac tiv ités son t à 

p révo ir afin de p rom ouvo ir le V eau d e 

la it du Q u éb ec , que ce so it dans les 

cha înes d ’a lim en ta tio n  ou dans le cad re  

d ’ac tiv ités de re la tions pub liques o ù n o ­

tre m atérie l p rom otionnel sera larg e­

m en t d istribué . C o m m e nous com ptons 

b ien a tte ind re nos o b jec tifs en 2001 , 

soyez prê ts à vo ir et rev o ir le logo du  

V eau de la it du Q u éb ec dans vo tre en ­

tou rage! jA

* A gen te  de p rom otion  et de développem en t 

par in térim , E I’B Q

oie/ ce<zu/

V eau  de  la it du  Q uebec
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Dour des vaches maternelles'"fertiles 
■ dociles et qui produisent suffisamment 

de lait pour élever un bon veau chaque 
année ;

choisissez SHORTHORN !
choisissez

Soyez au rendez-vous !

Des veaux plus lourds,..
Plus de persillage et de goûC> 
Plus d’argent dans vos pochesT

Le 25 février prochain à midi
pour la VENTE des meilleurs taureaux Shorthorn 

à la Station de taureaux d’Asbestos

Pour informations communiquez avec :

ASSOCIATION SHORTHORN 
DU QUÉBEC Fax:
Raymond Dempsey, secrétaire email :

Lyle Roarke Jean Simon Dennis Cox
Ayers Cliff Valcourt Waterville

(819) 838-4309 (450) 532-2010 (819) 837-2086

1081 Route 267, Inverness (Québec) G0S 1K0

Tél.: (418) 453-2908 

(418) 453-3027
dempseyr@globetrotter.net

James Maxwell Cedar Grove Farm
St-Lambert Inverness

(4180 889-0906 (418) 453-2908

mailto:dempseyr@globetrotter.net


PIERRE DESRANLEAU*

A

La consanguinité... savoir 
Pévaluer pour mieux la gérer
/V

E
tes-vous de ceux qui se soucient de la consanguinité au 

point d'éviter un accouplement comportant un seul an­

cêtre commun au taureau et à la vache même s'il est dis­

tant de plusieurs générations? Si tel est le cas, votre prudence 

un peu excessive est toutefois fondée sur un phénomène bien 

réel qu’il importe de savoir gérer efficacement.

La consanguinité est le résultat d'une pratique d’élevage 

où des individus apparentés sont accouplés entre eux. Par consé­

quent, les parents d’un animal consanguin ont un ou plusieurs 

ancêtres communs. Plus l’ancêtre commun est proche du sujet 

concerné, plus le taux de consanguinité est élevé (tableau 1).

La consanguinité s'exprime en pourcentage et repré­

sente la proportion de gènes d’un individu qui proviennent 

d’un ou de plusieurs ancêtres communs dans sa généalogie. 

Un taux de consanguinité de plus de 12,5 % est considéré éle­

vé et peut entraîner une augmentation du taux de mortalité 

des veaux combinée à une diminution de la fertilité et des 

performances de croissance. De plus, si les ancêtres com­

muns sont porteurs de tares héréditaires (ex. : translocation 

1/29), on multiplie les chances de voir apparaître ces anoma­

lies chez les descendants.

M algré les effets néfastes associés à un haut taux de 

consanguinité, on ne rencontre généralement aucun problè­

me à des niveaux inférieurs à 6,25 %. Une méthode simple et 

rapide de calculer la consanguinité consiste à compter le 

nombre de générations séparant les ancêtres communs. Le ta­

bleau 2 montre comment calculer la consanguinité de la pro­

géniture résultant de l’accouplement d’une fille de 73 SM 23 - 

Anchor Boy, avec le jeune taureau 200 SM 400 - Portier Garth 

126J. Cet accouplement produit un taux de consanguinité de 

6,25 %. 11 devrait normalement être évité bien qu'il se situe à 

la limite du niveau acceptable.

Taux de consanguinité en fonction des liens de parenté

Accouplé à

Taux de consanguinité 
du descendant issu 

de cet accouplement (%)

Taureau A sa fille 25,00
Taureau A sa demi-soeur 12,50
Taureau A sa petite-fille 12,50
Fils du taureau A la petite-fille du taureau A 6,25
Petit-fils du taureau A la petite-fille du taureau A 3,13

Guide vache-veau, CPAQ, 1998

JUULÜMT

Calcul de la consanguinité avec un ancêtre commun

Garth 126 J

RFC35G

Anchor Boy

©

©

Anchor Boy

M ira

% de consanguinité = VJ4 x 100 = 6,25 % 
x = Sujet résultant de l'accouplement
(D à s nombre de générations séparant l'ancétre commun (Anchor Boy)

Calcul de la consanguinité avec plusieurs ancêtres communs

Shy Fre

Nombre (Je génération* 
M perant m  2 r-iïo con****»

M ac 2244

% decorM ngu>rrté » ViGJ « 100 ♦ V4 * * 100 ♦ H* * 100 ■ 3.8 %

Dans le cas où le taureau et la vache ont plus d'un ancê­

tre commun, il s'agit alors d'additionner les taux comme dans 

le tableau 3. Cet accouplement produit un niveau de consan­

guinité de 3,9 %, ce qui est très acceptable.

Ce qu’il faut retenir, c’est que les problèmes engendrés 

par la consanguinité ne sont pas autant causés par la présence 

d’ancêtres communs que par le nombre de générations qui les 

sépare.

Considérant le grand nombre de taureaux disponibles 

dans la plupart des races, entre autres par le biais de l’insémi­

nation artificielle, le taux de consanguinité pourrait se limitera 

3,13 % ou moins. ^

* Division des bovins de boucherie CIAQ, Saint-Hyacinthe
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C R O ISSA N C E R A PID E  
G R A N D EUR M O YENN E  
PR O D U C TIO N M A XIM A LE D E LA IT  
LO N G ÉVITÉ  . .
C O Û TS A LIM EN TA IR ES M O IN S ÉLEVÉS
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.plus de poids pour moins de coûts

A SSO C IA TION D ES ÉLEVEU R S LIM O U SIN D U Q U ÉB EC - 817,5‘ R ang, S te-R osalie  (Q c) JO H 1X0  

JEA N -PA UL LAB BÉ, président TéL: (819) 849-4388  
JÉR Ô M E PO IR IER, secrétaire propagandiste - TéL: (450) 799-4073 / Fax: (450) 799-4007

STATIO N D ’ÉPR EU VES

131 Rang Charlotte, St-Liboire 

(Québec) JOH 1 RO

= V I A N D E

via nde  =ARGENT
LIMOUSIN = A  R G E N T

M U SCLE PLUS EFFICA C ITÉ

AVRIL

2001
2001

(rem is au dim anche, si tem pête)

L ieu : Encans de la ferm e  

140, rue M artineau  
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Pour veaux vaccinés seulement^ 
ça « veau » le coût?

N
ous vo ilà  à l'heure des b ilans su i­

te aux deux sem aines de ven tes 

des veaux vaccinés qu i se tenaient 

en octobre 2000. Tout d 'abord, nous te­

nons à rem erc ie r, pour leurs e fforts , tous 

les in tervenants du M A P A Q , les vé térinai­

res, les courtiers , les com pagn ies phar­

m aceu tiques, les p ropriéta ires d ’encan e t 

les syndicats régionaux qui on t partic ipé  

g randem ent à ce tte cam pagne. Il ne fau­

d ra it pas oublier les p roducteurs qu i on t 

m is en m arché des veaux vaccinés duran t 

ce tte période a ins i que les parcs d ’en­

g ra issem ent qu i on t ache té ces veaux.

R appe lons que les ob jectifs de la  

cam pagne de vacc ination 2000 é taient 

d ’augm enter le nom bre de veaux vacc inés 

e t de les com m erc ia liser le p lus e fficace ­

m ent poss ib le pour que les p roducteurs  de 

veaux d ’em bouche en re tirent le m axi­

m um . A u départ, on v isa it c inq encans de 

veaux vacc inés, m a is c 'es t en fa it p lu tô t

sep t encans e t une ven te du R éseau de 

l’A bitib i-Tém iscam ingue qui on t é té réa li­

sés dans le cadre de la cam pagne. Le nom ­

bre de veaux vacc inés est passé de 3 500 , en 

1999 , à 5 550 , pour la  récente cam pagne.

Les perfo rm ances de com m erc ia li­

sa tion son t p lus d iffic iles à ana lyser pu is­

que sur les sep t encans seu lem ent qua tre  

on t réun i les cond itions pour réa liser de 

bonnes ventes. A ux encans où l’on re trou­

va it au m o ins 650 veaux de bonne qualité , 

les résu lta ts on t cependan t é té in té res ­

san ts ; les p roducteurs ayan t obtenu une 

p rim e de 24 $ par tê te pour les m â les de 

500-600 Ib e t une p rim e de 6 S pour les fe­

m e lles de m êm e poids (tableaux 1 e t 2 ).

U n rapport déta illé sur le b ilan de 

la cam pagne sera b ien tô t d ispon ib le . O n 

pourra a lors obtenir tous les dé ta ils sur 

les p rix , les com paraisons de m arché, les 

com m entaires des d iffé ren ts in te rvenan ts  

de la  cam pagne de vacc ina tion .

P R IX D E S V E A U X D ’E M B O U C H E V A C C IN E S 
M Â LE S 501 À  600 LB
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E N C A N S V A C C IN E S

M oyenne O nta rio -A lberta

m

COMMENTAIRES POSITIFS 

DES ACHETEURS

À la su ite des ventes de veaux vacc inés, 

beaucoup de com m enta ires pos itifs on t 

é té reçus de la part des p roducteurs de 

bouv illons d 'aba ttage. Les p rinc ipaux  

é ta ient à l’e ffe t que les veaux réag issa ien t 

m ieux aux an tib io tiques e t que ces der­

n ie rs ava ien t beaucoup m oins de rechu­

tes com parativem ent aux veaux non pré­

vacc inés. A fin d ’obtenir une m e illeu re 

éva lua tion sanita ire e t économ ique de la 

cam pagne de vaccination, un projet de 

recherche est ac tue llem ent en cours .

C e p ro je t est réa lisé par la Faculté  

de m édecine vé térina ire de S a in t-H yac in ­

the qu i v ise à su ivre la san té, le n iveau



d 'im m u n ité , le g a in d e p o id s , e tc . d e  

q u e lq u e 3 0 0 ve a u x va cc in és . E n p ara llè le , 

u n so nd ag e e s t m e né a u p rè s d e s p ro d uc­

te urs  d e b ou v illon s  d ’a b a tta ge a fin d e re ­

cu e illir le p lu s  d e re nse ig ne m en ts su r le s 

e ffe ts d e la va cc ina tion e t d e b on ifie r, le  

ca s é ch éa n t, le p ro je t d e re che rche . A u s­

s i, g râce à l'ide n tifica tio n p erm a ne nte  d e 

to us le s ve a ux va cc iné s , il se ra p o ss ib le  

d 'assu re r le  su iv i d es  p e rfo rm an ce s d e ce s 

ve a ux ju squ ’à l'ab a tto ir.

E n co n c lus io n , o n p e u t d ire q u e le  

b e so in p o ur d es ve a u x p réva cc iné s a é té  

ré ité ré  p ar le s a che teu rs . P erson ne  n e re ­

m e t e n q u es tion le s e ffe ts b é né fiqu e s d e 

la p ré vacc in a tio n d e s ve a u x d 'em b ou che  

ve n du s lo rs d ’e nca ns sp é c ia lisé s . C e p e n­

d a n t, la q ue s tio n q u i se p ose e s t p lu tô t, 

co m m e n t fa it-o n p ou r q u e to u t le m o n d e 

se se n te in te rp e llé e t y re tro uve so n  

co m pte ? L e d é ba t e s t d on c la ncé e t se  

p o u rsu iv ra lo rs d e s a sse m blé e s g én éra le s  

a nn ue lles  ré g io na les o ù les p ro du c te urs  

se ron t sû re m en t a p pe lé s à e n d iscu te r. 

S oye z p rése nts ! J

* R e sp o n sa b le m ise e n m a rch é , ve a u x d ’e m ­

b o u ch e , F P B Q
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Le circuit des encans 
spécialisés de veaux 
d^embouche

Hiver- printemps 2001

L
e c ircu it d es  e nca n s sp é c ia lisé s  de 

ve a u x d ’e m b o uch e , p o ur l’hiver et 
le  p rin te m p s 2 0 0 1 , a  d é bu té le 2 5  

ja nv ie r dernier. V ing t-tro is  ve n te s se 

d éro u le ro n t de janvier à m a i, p o ur u n  

to ta l d e p lus  de 20 000 ve a u x attendus. 
V o ic i le s informations concernant les 

ve n tes  et le s  coordonnées du syndicat qui 
co u v re ce s encans.
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É q u ip e m e n t

La meilleure 
mangeoire?

C E R C E A U  A V E C  C O N E R A T E L IE R  F IX E

T \ \ T >

C E R C E A U M A N G E O IR E M O B IL E

~**w*riL
es chercheurs de l’université du 

Michigan s’entendent pour dire 

que c’est la mangeoire cerceau 

avec cône! Ils ont répondu à cette ques­

tion en déterminant la perte de fourrage 

associée à différents modèles de man­

geoire pour balles rondes.

Les chercheurs ont utilisé 160 va­

ches pour évaluer quatre modèles de 

mangeoire : la mangeoire cerceau, la 

mangeoire cerceau avec cône, le râtelier 

fixe et le râtelier mobile. Les modèles « 

cerceau » mesurent 7,8 pieds de diamè­

tre et sont pourvus de panneaux écono­

miseurs de 22 pouces pour retenir le 

foin. Les dimensions du râtelier fixe 

sont de 6x12 pieds et le râtelier mobile 

mesure 16 pieds de long (seulement les 

2/3 servent pour l'alimentation du foin).

Sur les 

quatre modèles, 

les chercheurs 

ont trouvé que 

la mangeoire 

avec cône, suivi 

de très près du 

modèle cerceau, sont les plus efficaces a 

retenir le foin. Les pertes provenant 

d’une balle ronde de 4 x 4 pieds conte­

nue dans ces quatre modèles de man­

geoire varient de 3,5 à 14,6 % de matiè­

re sèche (ms).

Les pertes au sol sont de 0,9 lb de 

ms/vache/jour avec la mangeoire cer­

ceau avec cône et de 1,6 lb pour le mo­

dèle cerceau sans cône, 3,5 lb pour le râ­

telier mobile et de 4,2 lb pour le râtelier 

fixe. La consommation totale (consom­

mation par la vache + perte au sol) de 

foin sur base ms pour chaque modèle en 

lb/vache/jour est de 26,4 pour le modèle 

avec cône, 26,8 pour le modèle sans 

cône, 30,6 pour le râtelier mobile et de 

28,4, pour le râtelier fixe. Sur une base 

de pourcentage, la perte au sol de ms est 

de 3,5 % pour la mangeoire cerceau avec 

cône, 6,1 pour la mangeoire cerceau, 

11,4 pour le râtelier mobile et de 14,6 %, 

pour le râtelier fixe. ^

Source : BEEF, janvier 2000, page 46.
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P O D B  O N  T R A V A IL  E N R IC H IS S A N T A

Le WAPITI pur-sang
É le v a g e  p e u  e x ig e a n t e t lu c ra tif

N O U V E A U X  É L E V E U R S
Une usine de transformation de Plan de parrainage,
bois de velours du Québec. Sujets reproducteurs à prix

Contactez un éleveur participant : spéciaux.

Appalaches
Saian Ranch

Forme J. L. Les Elevages Robert

Exotic Bedard du Pioui Jean-Claude

inc.

(418) 883-2224

onr.

(819) 533-5707

inc.

(418)337-6284

inc.

(450) 783-6545

(450) 296-4920

Fermo du lac Fermo Martin & Le Domaine Los Grands Wapiti

a François 
\^(418) 798-4837

Colette La|Oie 

(819) 344-1110

du Wapiti Elans Val-Grand-Bois

(819)293-2323 (418) 328-4312 (450) 248-3273/

N O U V E A U

ü
Ca r t es

d’a f f a ir es

W a te rM a s te r

V o tre ré p o n se  
e n b e s o in  

d 'ea u

■  G ra n d e s u p e rfic ie  p o u r b o ire

■  F a c ile  à n e tto y er

■  M o n o c o q u e  e t is o lé

■  C o n s tru it e n  p o ly é th y lè n e

■  C h a u ffa g e  é le c tr iq u e e n o p tio n

■  Q u a tre g ra n d e u rs d is p o n ib le s

LES DISTRIBUTIONS

JAD-VENT
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Recherche V E A U X  D E  G R A IN  &  V E A U X  D E  L A IT

G A L E  W E S T 1, C H E D L IA  T O U IL 1 , B R U N O  L A R U E 1 E T  S H A N N O N  S C O T T 1

Le veau dans la vieille capitale

S
a it-o n  q u e l ty p e  d e  v e a u  o n  a c h è te ?  

Q u e lle  e s t la  c o u le u r  d e  v e a u  p ré fé ­

ré e  d e s c o n s o m m a te u rs?  J u sq u 'à  

q u e l p o in t re c h e rc h e n t- ils u n  b a s p r ix ?  

P o u r ré p o n d re  à  c e s q u e s t io n s , v o ic i le s  

ré su lta ts  d ’u n e  e n q u ê te  e f fe c tu é e  e n  a v r il  

1 9 9 8  d a n s d e u x  é p ic e r ie s  d e  la  ré g io n  d e  

Q u é b e c  a u p rè s  d e  4 4 9  c o n s o m m a te u rs ,

LES PERCEPTIONS

D a n s u n  p re m ie r te m p s , le s ré p o n d a n ts  

d e v a ie n t p ré c ise r l’im p o r ta n c e q u ’i ls  a c ­

c o rd e n t à  c h a c u n  d e s fa c te u rs  s u iv a n ts  

lo rs q u 'i ls a c h è te n t u n  p a q u e t d e  v e a u  : le  

p r ix , la  p ro v e n a n c e  (Q u é b e c /a i lle u rs ) , la  

c o u le u r  e t le  ty p e  d e  v e a u  ( la it / g ra in ) . 

D 'a p rè s le  ta b le a u  1 , le  p r ix  e t la  p ro v e ­

n a n c e  s o n t d e s a t tr ib u ts  p e rç u s c o m m e  

é ta n t d é te rm in a n ts lo rs d e  l 'a c h a t d u  

v e a u . S o ix a n te -q u a tre  p o u r c e n t d e s  

c o n s o m m a te u rs  o n t d é c la ré  q u 'i l e s t im ­

p o r ta n t o u  trè s im p o r ta n t q u e  le  p r ix  d u  

p a q u e t d e  v e a u  s o it b a s e t p re s q u e  la  

m ê m e p ro p o r tio n  a  d é c la ré  q u ’il e s t im ­

p o r ta n t o u  trè s im p o r ta n t q u e  le  v e a u  

p ro v ie n n e  d u  Q u é b e c . L a  p ré fé re n c e  p o u r  

le  v e a u  d u  Q u é b e c  e s t d é jà  e x p lo ité e  d a n s  

le s m e s sa g e s p u b lic ita ire s  f in a n c é s  p a r  

l ’in d u s tr ie  q u é b é c o ise . N o s ré su lta ts  s u g ­

g è re n t q u e  le s e f fo r ts  o b s e rv é s  p o u r p ro ­

d u ire  u n  v e a u  d e  h a u te  q u a lité  a u  p lu s  

b a s  p r ix  p o s s ib le  d o iv e n t c o n tin u e r .

T o u jo u rs s e lo n  le ta b le a u  1 , la  

c o u le u r e t le ty p e  d e  v e a u  s o n t d e s c a ­

ra c té ris t iq u e s p e u  d é te rm in a n te s  lo rs  d e

■b œ e s z t

l ’a c h a t d u  v e a u . Q u a ra n te -h u it p o u r  c e n t  

d e s ré p o n d a n ts  ju g e n t q u ’il e s t p e u  o u  

p a s im p o r ta n t q u e  la  c o u le u r d u  v e a u  

s o it p â le  e t 6 9  %  o n t d é c la ré  q u ’il e s t 

p e u  o u  p a s im p o r ta n t q u e  le  v e a u  q u ’i ls  

a c h è te n t s o it d u  v e a u  d e  la i t . I l e s t s u r ­

p re n a n t q u e  s i p e u  d e  c o n s o m m a te u rs  

in d iq u e n t q u ’il e s t im p o r ta n t q u e  le  v e a u  

q u ’i ls  a c h è te n t s o it p â le  o u  s o it d u  v e a u  

d e  la it . D ’a p rè s  c e s  ré s u lta ts , c e  n ’e s t p a s  

l ’ im a g e d u  v e a u  d e la it p â le  q u i g u id e  

le u r  c h o ix  lo rs  d e  le u r  a c h a t .

Le prix et la

p ro v e n a n c e  s o n t d e s  

a t tr ib u ts  p e rç u s  

c o m m e  é ta n t  

d é te rm in a n ts  lo rs  

d e  l ’a c h a t d u  v e a u .

D 'a u tre s  a n a ly s e s  ré v è le n t q u e  c e u x  

q u i a d o re n t le  v e a u , q u i e n  m a n g e n t s o u ­

v e n t , n e  s o n t p a s  p lu s  p a r tia u x  a u  v e a u  d e  

la i t t r è s  p â le  q u e  c e u x  q u i e n  m a n g e n t ra ­

re m e n t o u  ja m a is . M a is , le s c o n s o m m a ­

te u rs  â g é s d e  5 5  a n s e t p lu s s o n t d a v a n ­

ta g e  p o r té s  à  d ire  q u 'i l e s t im p o r ta n t q u e  

le  v e a u  s o it d u  v e a u  d e la it e t q u ’il s o it 

p â le . O n  n e  p e u t p a s  c ro ire  q u e  c e c i s 'e x ­

p liq u e  p a r le  v ie i ll is s e m e n t d u  c o n so m ­

m a te u r ; c ’e s t p lu tô t u n  p h é n o m è n e  a s so ­

c ié  à  c e t te  g é n é ra tio n  d e  c o n s o m m a te u rs . 

D o n c , le  v ie i l lis se m e n t d e la  p o p u la tio n  

p o u r ra i t  d im in u e r l 'im p o r ta n c e  d e  la  c o u ­

le u r p â le  e t d u  v e a u  d e  la i t e t a in s i la is s e r  

p lu s  d e  p la c e  a u  v e a u  d e  g ra in .

I l e s t s u rp re n a n t d e  c o n s ta te r  q u e  

s e u le m e n t 8 0  %  d e  c e u x  q u i c o n s id é ra ie n t  

la  c o u le u r p â le  trè s im p o r ta n te  d is a ie n t  

é g a le m e n t q u 'i l e s t trè s  im p o r ta n t q u ’i ls  

a c h è te n t d u  v e a u  d e  la i t. S e u le m e n t 4 8  %  

d e  c e s m ê m e s c o n s o m m a te u rs d is a ie n t 

q u 'i ls  a c h è te n t g é n é ra le m e n t p lu s  d e  v e a u  

d e  la it q u e  d e  v e a u  d e  g ra in . C e s ré s u lta ts  

s ’e x p liq u e n t e n  p a r tie  p a r le  fa i t q u e  le s  

c o n s o m m a te u rs  q u i a c c o rd e n t b e a u c o u p  

d 'im p o r ta n c e  à  la  c o u le u r  p â le  n e  s o n t p a s  

p lu s a u  c o u ra n t q u e  le s a u tre s c o n so m ­

m a te u rs d e  la  p â le u r re la t iv e  d u  v e a u  d e  

la i t p a r  ra p p o r t à  c e l le  d u  v e a u  d e  g ra in .

I l s e m b le  q u e  le s c o n s o m m a te u rs  

q u i o n t u n  p ré ju g é  fa v o ra b le  e n v e rs le  

v e a u  d e  la it s o ie n t a u  c o u ra n t d e  la  p â le u r  

d u  v e a u  d e la it e t o n t d e s h a b itu d e s  

d 'a c h a t b ie n  e n c ré e s . E n  fa i t. 8 8  %  d e  

c e u x  q u i d is e n t q u ’il e s t trè s im p o r ta n t 

q u e  le  v e a u  q u 'i ls  a c h è te n t  s o it  d u  v e a u  d e  

la i t, s a v e n t q u e  le  v e a u  d e  la it e s t n o rm a ­

le m e n t p lu s p â le  e t 6 8  %  d e  c e s m ê m e s  

c o n so m m a te u rs  d is e n t q u ’i ls a c h è te n t  

p lu s  d e  v e a u  d e  la i t q u e  d e  v e a u  d e  g ra in . 

M a is la  c o n tre p a r t ie  d e  c e s c o n s o m m a ­

te u rs , s o it 8 2  % , n ’a c h è te  p a s  p lu s  d e  v e a u  

d e  la i t q u e  d e  v e a u  d e  g ra in ! E n c o re  p lu s  

é to n n a n t , b e a u c o u p  d e s c o n s o m m a te u rs  

(e n v iro n  5 7  % ) q u i p e n s e n t q u e  le  v e a u  d e  

la it e s t p lu s te n d re , p lu s  n u tr i ti f  e t m o in s  

g ra s  q u e  le  v e a u  d e  g ra in , n e  d is e n t p a s  

q u 'i ls  a c h è te n t p lu s  d e  v e a u  d e  la it q u e  d e  

v e a u  d e  g ra in . C ’e s t-à -d ire , u n  n o m b re  

é le v é  d e  c o n s o m m a te u rs  q u i a c c o rd e n t  

b e a u c o u p  d ’im p o r ta n c e  a u  v e a u  d e  la it e t 

q u i m a in tie n n e n t q u e  le  v e a u  d e  la i t e s t 

s u p é r ie u r  a u  v e a u  d e  g ra in  s u r p lu s ie u rs

Importance accordée à certains aspects lors de l'achat du veau

Très imp. lmp. Peu imp. Pas imp.

Q u e  le  p r ix  s o it  b a s 2 1  % 4 3 % 2 0 % 1 6 %

Q u ’il p ro v ie n n e  d u  Q u é b e c 2 2 % 4 1  % 1 1  % 2 6 %

Q u e  la  c o u le u r s o it p â le 1 0 % 4 1  % 2 1  % 2 7 %

Q u ’il s o i t  d u  v e a u  d e  la i t 8 % 2 3 % 2 0 % 4 9 %

B O V IN S O U  Q U É B E C  / F É V R IE R  -M A R S 2  0 0  1



plans, ne sont pas très fidèles au veau de 

lait lors de leurs achats.

DES ACHAT HYPOTHÉTIQUES

Les consom m ateurs peuvent bien nous 

affirm er qu'ils sont indifférents entre le 

veau de grain et le veau de lait, qu’il n’est 

pas im portant pour eux que la couleur du 

veau soit pâle ou qu’il est très im portant 

que le prix soit bas, m ais quand vient le 

tem ps de faire des choix effectifs, il n'est 

pas évident que ces perceptions se véri­

fient. Nous avons dem andé aux répon­

dants d'effectuer des choix hypothétiques. 

Pour cela, nous avions disposé trois ran­

gées de trois paquets présentant des ca­

ractéristiques différentes en term e de 

couleur, de type de veau (lait/grain), de 

prix et de date de fraîcheur (le jour 

m êm e/la veille). Chaque consom m ateur 

devait alors spécifier le paquet de veau 

dans chacune des trois rangées qu'il était 

susceptible d’acheter. Il pouvait aussi in­

diquer qu'il n'achèterait pas de paquet. 

Grâce aux 11547 décisions qui ont été pri­

ses (449 répondants x trois choix), nous 

avons pu évaluer l'im portance accordée à 

la couleur, au type (lait/grain), au prix et 

à la date de fraîcheur.

Contrairem ent à ce que 48 % des 

consom m ateurs ont déclaré, à savoir 

qu'ils accordent peu ou pas d'im portance 

au fait que la couleur du veau soit pâle, 

les coupes pâles ont été choisies dans 44 

% des cas et les coupes roses dans 36 % . 

Les coupes rouges ont été choisies dans 

seulem ent 17 % des cas! Tandis que 69 % 

disaient précédem m ent qu’il est peu ou 

pas im portant que le veau qu'ils achètent 

soit du veau de lait, 64 % des choix ont 

été pour les paquets étiquetés « veau de 

lait ». Il se peut que le veau de lait ait été 

privilégié parce qu'il est généralem ent

Type et couleur privilégiés
lors des 1 347 achats hypothétiques

Pourcentage
Veau de lait pâle 25%

Veau de qrain pâle 23%

Veau de lait rose 27%

Veau de qrain rose 13%

Veau de qrain rouqe 9%

Aucun 3%

Total 100%

Prix du veau privilégié lors des achats hypothétiques

Prix du veau de lait
($/kg)

Pourcentage Prix du veau de grain
(S/kg)

Pourcentage

22,02 33% 17,61 28%

20,50 31 % 16,50 39%

18,98 33% 15,38 30%

Aucun paquet choisi 3% Aucun paquet choisi 3%

Total 100% Total 100%

plus pâle que le veau de grain. Cette hy­

pothèse sem ble confirm ée par le tableau 

2 qui indique que le pourcentage de veau 

de grain pâle choisi, soit 23 % , est essen­

tiellem ent le m êm e que le pourcentage 

de veau de lait pâle choisi, soit 25 % . 

Donc, quand le veau de grain est aussi 

pâle que le veau de lait, les consom m a­

teurs ne favorisent pas le veau de lait. 

M ais, quand du veau rose est choisi, les 

consom m ateurs sem blent préférer l'éti­

quette « veau de lait » à l’étiquette « veau 

de grain » (27 % contre 13 % ).

La distribution des choix en fonc­

tion des prix indique que les consom m a­

teurs ne sont pas ou presque pas influen­

cés par les prix (tableau 3). Un bas prix ne 

sem ble avoir qu'un très faible effet quand 

du veau de grain est choisi. Cette tendan­

ce s’explique par le fait que plusieurs 

consom m ateurs savaient que le veau de 

grain coûte norm alem ent m oins cher 

que le veau de lait. La divergence avec 

les perceptions des consom m ateurs per­

siste puisque 64 % des répondants dis­

aient qu'il est im portant ou très im por­

tant que le prix du veau soit bas lors de 

l'achat. Il sem blerait que le prix du veau 

est beaucoup m oins im portant pour les 

consom m ateurs qu'il ne le pensent.

Une date de fraîcheur très récente 

ne sem ble pas jouer un rôle déterm inant 

lors de l'achat du veau puisque les paquets 

indiquant que l’em ballage avait été fait la 

journée m êm e n'ont été choisis que dans 

53 % des cas contre 44 % pour des pa­

quets em ballés la journée précédente.

Ces résultats suggèrent donc que les 

consom m ateurs sont plus préoccupés par 

la couleur et le type de veau que par le prix 

ou la date d'em ballage. En effet, il sem ble 

que la pâleur du veau préoccupe plus les 

consom m ateurs que le type. Au tableau 1, 

49 % des consom m ateurs affirm ent qu’il 

n’est pas du tout im portant que le veau 

qu’ils achètent soit du veau de lait.

D ’autres analyses dém ontrent qu'un grand 

nom bre de consom m ateurs soutenant 

qu’il est im portant que le veau qu’ils achè­

tent soit du veau de lait et pensant que le 

veau de lait a des qualités alim entaires su­

périeures au veau de grain, ne sont pas 

très fidèles au veau de lait. Les résultats, 

basés sur les choix hypothétiques, suggè­

rent aussi que la pâleur du veau prend pré­

séance sur l’étiquette « veau de lait ». 

Donc, il sem blerait que la m eilleure façon 

de satisfaire le consom m ateur est de lui 

offrir du veau pâle. 2
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Nutrition
ÉRIC PROVENCHER*

Alimenter avec les 
fourrages de Pan 20

Équilibre des besoins nutritionnels (2 mois avant le vêlage)*

Équilibre des besoins nutritionnels
Analyse du fourrage 

(base m.s.)
Énergie Protéine Ajout protéique 

et/ou énergétique 

nécessaire
Foin de mil, stade mi-épiaison

9,7 % protéine et 1,21 Mcal/kq ENe Adéquat Adéquat Non

Foin de mil, stade épiaison

8,1 % protéine et 1,18 Mcal/kq ENe Adéquat Déficient Oui

Foin de mil, stade après épiaison

6,0 % protéine et 0,86 Mcal/kq ENe Déficient Déficient Oui

■ Basé sur le NRC 1996 et la vache modèle citée dans le texte

es fourrages sont l’élément de base 

dans l’alimentation de la vache de 

boucherie. Il importe d'en connaî­

tre la valeur nutritionnelle afin de ne pas 

compromettre la reproduction (état de 

chair) et la production laitière, ce qui af­

fecte le poids des veaux à la vente. Il est 

donc nécessaire de faire analyser ses four­

rages et d’ajuster le programme alimentai­

re en fonction de la qualité des fourrages, 

de la cote de chair des vaches et du stade 

de production.

La qualité des fourrages de l'an 2000 

est très variable. Selon la date de coupe et 

le stade de maturité des plantes, les ni­

veaux de protéine et d'énergie varient. Au 

Québec, les résultats d'analyses de la pre­

mière coupe de foin sec de graminées dé­

montrent en moyenne des niveaux de pro­

téine et d’énergie plus faibles cette année 

qu’en 1999 (tableau 1). Les fourrages de 

l'an 2000 sont un peu plus fibreux (aug­

mentation des fibres ADF et NDF), ce qui 

diminue la teneur en énergie et probable­

ment, la consommation de matière sèche.

Quel sera l'impact de la qualité des 

fourrages sur l'équilibre des besoins en 

énergie et en protéine pour une vache en 

fin de gestation et en début de lactation 

(60 jours avant et après le vêlage)?

Prenons une vache croisée Sim- 

mental-Charolais de 1 600 Ib, âgée de 5

—rllMIUF

ans, ayant une cote de chair adéquate (5 

sur une échelle de 9), deux mois avant son 

4e vêlage et recevant des fourrages de dif­

férentes qualités. La vache est gardée à l'in­

térieur. Si elle était gardée à l’extérieur, il 

faudrait considérer les facteurs environne­

mentaux comme le vent, la température et 

la surface du sol qui influenceront grande­

ment les besoins énergétiques de l'animal.

Les tableaux 2 et 3 démontrent que 

les besoins en énergie et en protéine des 

vaches en fin de gestation et en début de 

lactation ne sont pas toujours rencontrés 

selon la qualité des fourrages. Selon le ta­

bleau 2. si nous alimentons un foin de mil, 

stade mi-épiaison à 9,7 % de protéine et 

1,21 Mcal/kg d’énergie nette d'entretien 

(ENe), nous rencontrons les besoins de no­

tre vache modèle pour la fin de la gestation 

(deux mois avant le 

vêlage).

Cependant, 

un foin de mil de 

stade épiaison do­

sant 8,1 % de pro­

téine et 1,18 

Mcal/kg ENe sera 

déficient en protéi­

ne. Pour un foin de 

mil de stade après 

épiaison à 6 % de

protéine et 0,86 Mcal/kg ENe, tant les be­

soins énergétiques que protéiques ne se­

ront pas rencontrés. Il ne faut pas oublier 

que les besoins énergétiques et protéiques 

de la vache augmentent en fin de gesta­

tion car de 60 à 65 % de la croissance du 

fœtus est obtenue pendant cette période 

(environ une livre de gain par jour). Ces 

exemples démontrent clairement qu’il est 

important d’ajuster la ration des vaches 

selon l'analyse de nos fourrages et le stade 

de production.

Si la condition de chair n'est pas 

adéquate deux mois avant le vêlage, il fau­

dra alors considérer d’alimenter le meilleur 

fourrage disponible et de complémenter la 

ration d’une source énergétique (grains, 

moulée, bloc, etc.) afin de rencontrer le 

poids visé au vêlage, la cote de chair au vê­

lage a un effet direct sur le retour des cha­

leurs (nombre de jours et nombre de va­

ches démontrant une chaleur) et sur le 

taux de gestation. Plusieurs éleveurs pen­

sent qu’il ne faut pas trop alimenter les va­

ches avant le vêlage de peur que les veaux 

deviennent trop gros ce qui pourraient 

causer des problèmes au vêlage (dystocie). 

Les deux points les plus importants pour 

éviter ces problèmes sont une condition de 

chair adéquate (éviter d'avoir des vaches 

trop grasses) et une bonne sélection des

Résultats d'analyses de la 1re coupe de foin sec de graminées au
Québec en 2000

1999 2000 Variation 2000
Min. Max.

Protéine (%) 13,1 11,7 6.6 21,0

ADF (%) 38,7 39,5 32,1 47,0

NDF (%) 62,6 62,8 49,7 74,0

ENe (Mcal/kq) 0,59 0,53 0,14 0,90

Laboratoire Central Purina, Strathroy
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Équilibre des besoins nutritionnels (40 jours en lactation)* 

Équilibre des besoins nutritionnels
Analyse du fourrage 

(base m.s.)
Energie Protéine

brute
Ajout protéique 

et/ou énergétique 

nécessaire
F o in  d e  m il, s ta d e  f in  v é g é ta tif

1 4 ,0  %  p ro té in e  e t 1 ,3 8  M c a l/k q  E N e A d é q u a t A d é q u a t N o n

F o in  d e  m il, s ta d e  d é b u t é p ia iso n

1 0 ,8  %  p ro té in e  e t 1 ,2 8  M c a l/k q  E N e D é fic ie n t D é f ic ie n t O u i

F o in  d e  m il, s ta d e  m i-é p ia iso n

9 ,7  %  p ro té in e  e t 1 ,2 1 M c a l/k q  E N e D é fic ie n t D é f ic ie n t O u i

F o in  d e  m il, s ta d e  é p ia iso n

8 .1  %  p ro té in e  e t 1 ,1 8  M c a l/k q  E N e D é fic ien t D é f ic ie n t O u i

F o in  d e  m il, s ta d e  a p rè s  é p ia iso n

6 ,0  %  p ro té in e  e t 0 ,8 6  M c a l/k q  E N e D é fic ie n t D é f ic ie n t O u i

■ Basé sur le NRC 1996 et la vache modèle citée dans le texte

ta u re a u x , p a rtic u liè rem e n t p o u r le s ta u re s  

d e  p re m ie r v e a u . U n e a lim e n ta tio n  é q u ili­

b ré e  e n  é n e rg ie  e t e n  p ro té in e  a v a n t le  v ê ­

la g e n 'a u g m en te  p a s d e faç o n  s ig n if ic a tiv e  

le  p o id s  d u  v e a u  à  la  n a is sa n ce  (p as  p lu s  d e  

3  à  5  liv res ) .

L e s  b e so in s  e n  é n e rg ie  e t e n  p ro té i­

n e  d e la  v a ch e  e n  d é b u t d e la c ta tio n  a u g ­

m e n te n t c a r e lle  d o it p ro d u ire  d u  la it e t se  

rep ro d u ire . L a p ro d u c tio n  la itiè re  a u n  

im p a c t d ire c t su r le  p o id s  d e s  v e a u x  a u  se ­

v rag e . L e  d é b u t d e  la  la c ta tio n  e s t la  p é r io ­

d e  la  p lu s  e x ig ea n te  p o u r la  v a c h e . A u ss i, il 

fa u t l 'a lim en te r a f in  d e m a x im ise r la  p ro ­

d u c tio n  la itiè re  to u t e n  m a in te n a n t u n e  

b o n n e  c o n d itio n  d e  c h a ir (a m é lio re la re ­

p ro d u c tio n ). U n fo in  d e m il d e s ta d e fin  

v é g é ta tif  d o sa n t 1 4  %  d e p ro té in e e t 1 ,3 8  

M c a l/k g  d 'E N e  re n c o n tre  le s  b e so in s  é n e r­

g é tiq u e  e t p ro té iq u e  d e  n o tre  v a ch e  e n  d é ­

b u t d e la c ta tio n  (4 0  jo u rs  e n  la it) . C e p e n ­

d a n t, u n  fo in  d e m o in d re  q u a lité  n e  re n ­

c o n tre ra  p a s le s b e so in s e t il fau d ra  c o m - 

p lé m en te r la  ra tio n  e n  é n e rg ie  e t e n  p ro ­

té in e  (g ra in s , m o u lée , b lo c  e tc .) .

Q u ’a r r iv e -t- i l s i n o u s n ’a ju s to n s p a s  

la  ra tio n  lo rsq u e la  v a c h e reç o it u n  fo u rra ­

g e  d e m o in d re  q u a lité ? C e lle -c i p e rd ra  d u

Recommandations :
-A n a ly se r se s  fo u rra g e s ( in c lu a n t la  p ro té in e  

d isp o n ib le ) p o u r d é te rm in e r s ’il fa u t c o m p lé -  

m e n te r la  ra tio n  (6 0  jo u rs  a v a n t e t a p rè s  le  v ê ­

la g e )

-  F a ire  l ’in v e n ta ire  d e s fo u rra g e s d isp o n ib le s  

(d iffé ren tes  q u a lité s)
-  É v a lu e r la  c o te  d e  c h a ir d e s  v a c h e s d e  2  à  

3  fo is  p a r  a n n é e

-  F a ire a ju s te r so n  p ro g ra m m e  a lim e n ta ire  p a r  

u n  n u tr it io n n is te  q u a lif ié  e n  fo n c tio n  d e  la  

q u a lité  d e s  fo u rra g e s , d e  la  c o te  d e  c h a ir  d e s  v a ­

c h e s  e t  d u  s ta d e  d e  p ro d u c tio n

- V é r if ie r  la  c o n so m m a tio n  v o lo n ta ire  d e  m a tiè ­

re  s è c h e  ré g u liè re m e n t

-  T e n ir  d e s  re g is tre s  d e  p ro d u c tio n  e t d e s  p e r­

fo rm a n c e s  o b te n u e s .

p o id s  (d im in u tio n  d e  la  c o te  d e  c h a ir ) e t s a  

p ro d u c tio n  la itiè re  s e ra  d im in u ée  (m a n q u e  

à  g a g n e r p o u v a n t a tte in d re  ju sq u ’à  8 2  li­

v re s c h ez  le  v e au , C h a rm le y  e t a l; 1 9 9 9 ) . 

C e tte  p e r te  d e  c o te  d e  c h a ir a u ra  u n  im p a c t 

d ire c t su r  le  n o m b re  d e  jo u rs  à  la  p re m iè re  

c h a leu r , le n o m b re  d e  v a c h e s d é m o n tra n t 

u n e  c h a le u r  e t su r  le  ta u x  d e  g e s ta tio n  p o u ­

v a n t e n tra în e r u n  d é c a la g e  d u  c y c le  d e  p ro ­

d u c tio n , u n e  d im in u tio n  d e s  liv re s  d e  v ia n ­

d e  p ro d u ite  p a r v a ch e  e n  in v e n ta ire  p a r a n ­

n é e  e t d o n c , u n e  d im in u tio n  d u  re v en u . ^

* R e sp o n sa b le  d e  la  p ro d u c tio n  b o v in e

-  Q u é b e c , A g r ib ra n d s  P u r in a  C a n ad a  In c .
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Vente de taureaux en station
V

Vente des taureaux des stations 
d’évaluation génétiques 2001

St a t io n Ra c e No mbr e Da t e Li e u

Sainte-Odile 1 Charolais 27 2001-02-10 Station Sainte-Odile

Limousin 27

Simmental 16

Sainte-Odile 2 Angus 13 2001-03-31 Station Sainte-Odile

Charolais 13

Limousin 13

Asbestos 1 Angus 41 2001-02-25 Station Asbestos

Charolais 79

Hereford 20

Limousin 13

Shorthorn 12

Simmental 21

Asbestos 2 Angus 91 2001-04-29 Station Asbestos

Charolais 98

Hereford 18

Limousin 30

Salers 19

Simmental 13

Vinoy Angus 14 2001-03-24 Station/Vinoy

Charolais 13

Limousin 13

Simmental 35

Quyon Charolais 17 2001-03-24 Station/Vinoy

Simmental 15

Saint-Augustin Charolais 19 2001-02-03 Encan Lac-à-la-Croix

Simmental 16

Limousin 1 Limousin 47 2001-02-03 Encan de la ferme 

Saint-Hyacinthe

Limousin 2 Limousin 42 2001-04-07 Encan de la ferme 

Saint-Hyacinthe

Saint-Martin-Beauce Charolais 38 2001-02-18 Station Saint-Martin

Limousin 13 (Ferme Morin & Fils)

Simmental 15

Salers 14
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«Le moteur Kubota à 5 

cylindres, doux, exempt de

1

« « K

< M |

Puissantes 

Solutions 

Pour Un Monde 

Compact

E n  s i le n c e  e t  e n  d o u c e u r  a v e c  p lu s  d e  

p u is s a n c e  e t  d e  m a n o e u v ra b il i té .

D e m a n d e z  e t  v o u s  re c e v re z .

vibrations et avec une réserve 

de couple impressionnante.

La transmission Powershift 

16X16 avec un seul levier inclu­

ant les gammes de vitesses lentes 

et rapides. Une bonne capacité 

du système hydraulique pour 

satisfaire aux travaux les plus 

exigeants. La facilité 

d’entretien et finalement la 

réputation enviable des produits 

Kubota»

S té p h a n e  B é la n g e r

Les Entreprises Antonio Laporte

loliette, Québec

A n n é e  a p rè s  a n n é e , n o u s  c h e rc h o n s  à  

a m é lio re r n o s  tra c te u rs  q u i s o n t le s  c h e fs  d e  

f i le  d e  l ’in d u s tr ie . E t n o s  n o u v e a u x  M -l 1 0  e t 

M -1 2 0  n e  fo n t p a s  e x c e p tio n .

N o s  m o te u rs  d ie se l 5  c y lin d re s , à  in je c tio n  

d ire c te  a v e c  u n e  c o u rs e  lo n g u e , é q u ip é s  d ’u n  

tu rb o  a n tip o llu t io n  s o n t p lu s  p u is sa n ts  e t  

p e rm e tte n t d e  m ie u x  t ire r  g râ c e  à  le u r  

re m o n té e  d e  c o u p le  a l la n t ju s q u ’à  4 5  % .

A v e c  n o tre  tra n sm iss io n  p o w e rs h if t 8 -v ite s s e s  

à  d o u b le  g a m m e  d o n n a n t 1 6  v ite s s e s  a v a n t e t 

1 6  v i te s s e s  a r r iè re , p lu s  

u n  m ic ro p ro c e ss e u r q u i 

c o n trô le  le s  c h a n g e m e n ts  

d e  v ite s s e s  s u r  s im p le  

p re s s io n  d ’u n  b o u to n , 

v o u s  o b te n e z  d e s  

c h a n g e m e n ts  ra p id e s  e t  

e n  d o u c e u r  d e s  v ite s s e s  d a n s  to u te s  le s  

c o n d it io n s  d e  tra v a il .

L e  s y s tè m e  d ’e n g re n a g e  B e v e l d e  K u b o ta  

d o n n e  u n e  m e il le u re  tra c tio n  a u x  ro u e s  

a v a n t. E t lo rsq u e  l ’a n g le  d e  b ra q u a g e  e s t 

s u p é r ie u r  à  3 5  d e g ré s , le  s y s tè m e  B i-S p e e d  

fa i t to u rn e r  le s  ro u e s  a v a n t d e u x  fo is  p lu s  v i te  

q u e  le s  ro u e s  a r r iè re  p o u r  d e s  v ira g e s  p lu s  

s e rré s  e t p lu s  fa c ile s . C e s  d e u x  s y s tè m e s  s o n t 

e x c lu s if s  à  K u b o ta .

A l ’in té r ie u r  d e  la  c a b in e , le  c o n fo r t d e  

l ’o p é ra te u r  e s t a c c ru . L a  ré d u c tio n  d u  n iv e a u  

d e  b ru it e t  d e  v ib ra t io n ,  l ’a c c ro is s e m e n t d e  2 5  

%  d e  la  s u r fa c e  v itré e  p o u r  u n e  m e il le u re  

v is ib i l i té  e t l ’a g ra n d is se m e n t d e  la  c a b in e  d e  

2 0  %  y  c o n tr ib u e n t. P a rm i le s  c a ra c té r is t iq u e s  

d e  s é r ie , n o to n s  la  c h a u f fe re t te , l ’a ir  c lim a tis é ,  

le  s iè g e  d e  lu x e  a ju s ta b le  q u i p iv o te  d e  1 5  

d e g ré s  v e rs  la  d ro ite  e t d e  3 0  d e g ré s  v e rs  la  

g a u c h e  a in s i q u e  la  ra d io c a s se tte  s té ré o .

N o u s  s o m m e s  f iè re s  d e  c e  q u e  n o u s  a v o n s  

a c c o m p li .  Im a g in e z  m a in te n a n t to u t c e  q u e  

v o u s  fe re z  a v e c  c e s  tra c te u rs .

D iv e rs  p la n s  d e  lo c a tio n  e t le  fm a c e m e n t d e  K u b o ta  s o n t d isp o n ib le s . 

C o m m u n iq u e z  a v e c  v o tre  c o n c e s s io n n a ire  lo c a l e n  a p p e la n t :

D ru m m o n d v il le  (Q C ) : (8 1 9 )  4 7 8 -7 1 5 1  • M a rk h a m  (O N ) : (9 0 5 ) 4 7 5 -1 0 9 0  • C .- li . : (6 0 4 )  9 4 0 -6 0 6 1  

O u  v is i te z  n o tre  s i te  w e b  : w w w .k u b o ta  .c a

P o u r  c h a q u e  tra c te u r  v e n d u  K u b o ta  C a n a d a  fe ra  u n  d o n  à  Jeunesse J’écoute

Nouveautés Kubota

http://www.kubota


Reportage R A C E LIM O U SIN

PIERRE-YVON BEGIN*

On a le vent 
dans les voiles

L
es affaires sont bonnes pour les éle­

veurs de boeuf lim ousin. Les prix 

ont atteint de nouveaux som m ets 

et tout indique qu 'ils se m aintiendront au 

cours des deux prochaines années. M ieux 

encore, le boeuf lim ousin rem porte le ti­

tre de la m eilleure carcasse à la foire 

A gribition de R égina pour la 25 ' année 

consécutive. Pour com pléter cet horizon, 

la consom m ation m oyenne de boeuf per 

capita vient d ’enregistrer une prem ière 

hausse après une glissade de 20 ans.

« O n a le vent dans les voiles », se 

réjouit Jean-Paul Labbé, un éleveur de 

C oaticook dans les C antons de l’Est. 

C onsidéré com m e une autorité au Q ué­

bec, Jean-Paul Labbé est président de 

l'A ssociation des éleveurs Lim ousin du 

Q uébec. Il est aussi le président fondateur 

d ’une station d 'épreuve de la race à Saint- 

L iboire, véritable fleuron d’une produc­

tion en plein développem ent au Q uébec.

C ette station, créée il y a cinq ans, 

reçoit une centaine de veaux lim ousins 

dont les gains de poids sont m esurés par 

des représentants du m inistère de 

l'A griculture. Les anim aux y séjournent 

une centaine de jours, un prem ier grou­

pe de septem bre à février et un second, 

de novem bre à avril. Les m eilleurs su­

jets sont destinés à la vente et serviront 

à la reproduction.

« Ç a fonctionne bien, affirm e Jean- 

Paul Labbé. N ous som m es encouragés. 

D ’ailleurs, les ventes de taureaux lim ou­

sins ont augm enté de 15 % en l’an 2000. 

La viande est de qualité et les carcasses en

contiennent un plus fort pourcentage. M al­

gré tout, les carcasses de lim ousin sont de 

grosseur m oyenne et com m e les fam illes 

sont plus petites, c ’est exactem ent ce que le 

m arché recherche. Le taux de conversion 

entre ce que l’anim al m ange et la viande 

produite est égalem ent très bon. »

PR IX FER M ES

Les prix payés à la ferm e vont se m ainte­

nir pour un ou deux ans, croit Jean-Paul 

Labbé en se basant sur les données du dé­

partem ent am éricain de l’A griculture. 

C es chiffres indiquent que les grands éle­

veurs des États-U nis n ’ont pas encore 

com m encé à augm enter leur troupeau. 

A ujourd 'hui, le prix de la carcasse du 

bouvillon à la ferm e se situe à 1,83 $ la li­

vre. un som m et, et Jean-Paul Labbé esti­

m e qu 'il peut encore grim per.

O n retrouve aujourd 'hui environ 

150 éleveurs lim ousins au Q uébec et leur 

A ssociation tient une vente par année. 

L’éleveur de C oaticook est encouragé par 

la recherche de nouveaux produits, qui se 

traduit déjà par des ventes accrues. A 

l’exem ple des produits du lait, les nou­

veaux produits à base de boeuf pour la 

consom m ation rapide rencontrent les 

goûts du public.

V ÊLA G E FA C ILE

Tous ces facteurs confirm ent le choix de 

Jean-Paul Labbé pour la race Lim ousin. 

Pourtant, c’est d ’abord pour la facilité de 

vêlage de la race qu 'il optait pour le Li­

m ousin en 92, lorsqu ’il décide d ’abandon­

ner la production laitière pour se consa­

crer entièrem ent au bovin. D epuis une 

dizaine d’années déjà, il gardait une 

vingtaine de Lim ousin à la ferm e. Les 

lectures et les com paraisons ont confir­

m é le goût des Labbé.

« O n voulait des vêlages faciles et 

avec le lim ousin, on a vraim ent aim é ça 

», explique Jean-Paul Labbé qui peut 

s ’appuyer sur une solide expérience. 

Q uand son père, A im é, a acheté la terre 

en 1939 sur les hauteurs de B arnston 

près de la frontière am éricaine, on y re­

trouvait des vaches de race canadienne. 

A u m om ent de prendre la relève en 

1971 en com pagnie de sa jeune épouse, 

l luguette Paquet, Jean-Paul peut com p­

ter sur un troupeau de 90 têtes. La bru­

cellose, une m aladie infectieuse qui se 

caractérise par une épidém ie d’avorte­

m ents, en signifiera l’élim ination. D é­

but 80, la ferm e se tourne vers la race 

H olstein que l'on gardera jusqu ’en 92.

M EILLEU R E Q U A LITÉ D E V IE

La décision d 'abandonner la production  

laitière au profit des anim aux de bou­

cherie se justifie à ce m om ent par un 

désir d 'une plus grande liberté. La trai­

te des vaches à heure fixe apparaît de 

plus en plus com m e une lourde corvée. 

M êm e si l’entreprise n ’a em bauché que 

trois em ployés sur une période de 10 

ans, la gestion de la m ain-d’œ uvre et 

surtout la difficulté de trouver du per­

sonnel qualifié, constituent une m onta­

gne. Pour achever le tout, l'investisse-
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m e n t re q u is p o u r la m o d e rn isa tio n  d e s  

é q u ip e m e n ts  se m b le  tro p  im p o rta n t.

«  N o tre  q u a lité  d e  v ie  a u jo u rd ’h u i 

e s t m e ille u re , c o n s ta te H u g u e tte . O n  

p re n d  d a v a n ta g e  le te m p s d ’ê tre  e n se m ­

b le . N o s e n fa n ts  g ra n d is sa ie n t e t o n  

n ’a v a it p a s le te m p s d e le s  v o ir . D a n s le  

la itie r , tu  n 'a s m ê m e p lu s le te m p s d e  

m a n g e r. N o u s  a v o n s d o n c  v e n d u  le  q u o ­

ta  e t n o u s n e re g re tto n s rie n ... e n fin  

p re sq u e , su rto u t q u a n d  o n  v o it le  p rix  

a u jo u rd 'h u i.  »

L A  F A M IL L E

L e c o u p le c o m p te q u a tre  fille s , d o n t 

tro is  o n t é tu d ié e n  a g ric u ltu re , a u  p lu s  

g ra n d  p la is ir d e s p a re n ts . D ’a ille u rs , 

M a rjo rie  e t so n  é p o u x  M a rtin  L e m ie u x , 

p re n d ro n t p o ss ib le m e n t la re lè v e  à  le u r  

to u r . Ils so n t d é jà im p liq u é s d a n s l ’e n ­

tre p ris e  e t p o ssè d e n t u n  p o u la ille r .

« C 'e s t l 'fu n  d e le s v o ir e n  a g ri­

c u ltu re , c o n fie  H u g u e tte . Q u a n d  le s  

f il le s e t le s g e n d re s se re tro u v e n t e n ­

se m b le à la m a iso n , je  v o u s d is q u e ç a  

p a rle  d ’a g ric u ltu re  ic i. »

L e tro u p e a u  L im o u s in  p e u t a t­

te in d re  p lu s  d e  2 0 1 ) tê te s  d e  b é ta il à  c e r­

ta in s m o m e n ts , d o n t u n e c e n ta in e  d e  

v a c h e s e t p lu s d e 7 5  je u n e s su je ts , d e s  

ta u re s  d ’é le v a g e e t d e re m p la c e m e n t. L es  

L a b b é  g a rd e n t d u  p u r-sa n g  b ie n  sû r, m a is  

a u ss i d u  c ro isé . L e s a n im a u x  d e re m p la ­

c e m e n t so n t h a b itu e lle m e n t v e n d u s d i­

re c te m e n t a u x  p ro d u c te u rs , ta n d is q u e  

d a n s le se c te u r c o m m e rc ia l, le s  v e a u x  

se m i-fin is  so n t é c o u lé s  a  l ’e n c a n  sp é c ia li ­

sé  d e S a w y e rv ille . P o u r la re p ro d u c tio n , 

le s a n im a u x  so n t v e n d u s a u  c o u rs d e  

d e u x  e n c a n s  à  S a in t-H y a c in th e .

L E S  P R O JE T S

N é e n 1 9 4 3 , Je a n -P a u l L a b b é e s t b ie n  

c o n sc ie n t q u 'il a ré a lis é  se s  g ra n d s p ro ­

je ts . Il c o n sa c re  m a in te n a n t se s  e ffo rts  à  

a u g m e n te r la re n ta b ili té  d e  l ’e n tre p rise . 

S 'i l se re fu se à p re n d re  le v ira g e in fo r­

m a tiq u e , il p e u t c o m p te r su r le s re s ­

so u rc e s d u  sy n d ic a t d e g e s tio n  a g ric o le  

d e C o a tic o o k . D e p u is 1 9 8 0 , l ’o rg a n ism e  

a  p ris  e n  c h a rg e  la p a rtie  a d m in is tra tiv e  

d e l 'e n tre p rise . L e s jo u rn é e s  d e fo rm a ­

tio n  a g ric o le c o m b le n t se s b e so in s  e n  

m é th o d e s  d e  tra v a il o u  d e  g é n é tiq u e .

C ’e s t là q u 'il se  ré so u t à  a b a n d o n ­

n e r la p ra tiq u e  d u  la b o u r. D e p u is 1 5  a n s  

d é jà , o n  n e la b o u re p lu s la te rre  c h e z  le s  

L a b b é . J e a n -P a u l a  c o n s ta té  q u ’o n  p o u v a it

a in s i a u g m e n te r la m a tiè re  o rg a n iq u e  

d a n s  le  so l, s a n s  a u c u n e  p e rte  d e  fe rtilité .

«  E t p u is , tu  a s m o in s  d e ro c h e s  à  

ra m a sse r » , fa it re m a rq u e r H u g u e tte ,  

so u rire  e n  c o in .

L e s L a b b é lo rg n e n t a u ss i d u  c ô té  

d e la p ro d u c tio n b io lo g iq u e . Je a n -P a u l a  

p ro fité  d ’u n e  ré c e n te  v is ite  a u x  E ta ts -U n is  

p o u r a p p ré c ie r u n e m é th o d e su sc e p tib le  

d e re m p la c e r l 'h e rb ic id e  re q u is  à  la  su ite  

d e l’a b a n d o n  d u  la b o u r. D e l ’e a u  c h a u d e  

e s t ré p a n d u e  su r le s  fe u ille s p o u r re m p la ­

c e r le  R o u n d U p .

E t l ’a v e n ir?  S i la  v a le u r a c tu e lle  d e s  

fe rm e s  e s t u n  o b s ta c le  m a je u r à  la  re lè v e , 

e lle  n 'e m p ê c h e  p a s le s  L a b b é  d e  b ie n  d o r­

m ir. Q u a n d  Je a n -P a u l p a rle  d e se re tire r  

tra n q u ille m e n t, H u g u e tte  s 'a m u se , sa ­

c h a n t fo rt b ie n  q u e  so n  h o m m e re fu se ra  

to u jo u rs  d e  p a rtir .

«  Il n e fa u t p a s v o ir ç a tro p  lo in , 

ju g e -t-e lle . L a v ie n o u s o rg a n ise  ç a  à  sa  

m a n iè re . »  ^

*  Jo u rn a lis te  T C N

Fiche technique

FERME EBBAL

Propriétaires :

Je a n -P a u l L a b b é  

e t H u g u e tte  P a q u e t

Fond de terre :

4 0 0  a c re s e n  c u ltu re , 

d o n t 6 0  a c re s e n  c é ré a le s ,

2 0 0  a c re s  e n  fo u rrag e  

e t 1 5 0  a c re s e n  p â tu ra g e .

Troupeau :

2 0 0  tê te s  d e  ra c e  lim o u s in  

Bâtiments :

2  é ta b le s fro id e s p o u r le s  

v a c h e s , 1 é ta b le  fro id e  p o u r  

le s  ta u re s , 1 é ta b le  c h a u d e  p o u r  

le s  je u n e s . 2  0 0 0  p ie d s c a rré s

Alimentation : 

fo u rra g e , o rg e , a v o in e , b lé .

A u to su ff isan c e .
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Nouvelles des races pures

ASSOCIATION ANGUS
Chapeau à l'équipe de vente de femelles An­
gus du mois d’octobre dernier. Les vaches 
ont obtenu une moyenne de 1 769 $, les 
veaux de l’année 1 308 $ et les taureaux
I 500 $. Un grand merci aux consignataires 
qui nous ont encore prouvé que la forte 
demande de la race Angus monte en flèche 
au Québec et est là pour rester avec ses

caractéristiques tant recherchées. Prenez 
note que la prochaine vente de femelles 
Angus aura lieu le 13 octobre 2001.

Sylvie Grenier, secrétaire 
Tél. : 819-838-1638

ASSOCIATION BLONDE 
D'AQUITAINE
L’association désire remercier Mme Clément 
Landry de Sainte-Clothilde-de-Horton pour 
avoir présenté une bête lors de la Royale 
Winter Fair.
II y a des taureaux de race Blonde à la sta­
tion de Luskville en Outaouais, surveillez la 
date de l’encan qui aura lieu au printemps. 
Cette année, il y a eu des jugements d’ani­
maux de race Blonde à Richmond et à l’Expo- 
Bœuf. Merci aux exposants qui ont présen­
té des animaux. À ne pas manquer notre 
assemblée annuelle qui se tiendra en mars.

Gaétan Hinse, secrétaire 
Tél. : 819-359-2397

ASSOCIATION CHAROLAIS
Le pique-nique Charolais et la vente de fe­
melles se sont déroulés le 16 septembre à 
la Ferme Bouffard & Fils de Ayer’s Cliff dans 
les Cantons de l’Est. Le 2 décembre dernier 
avait lieu l’assemblée générale annuelle de 
l’ACQ. Le nouveau bureau de direction est 
composé de : président : Pierre Ostiguy, 
1" vice-président : Christian De Ladurantaye, 
2e vice-présidente : Chantal Raymond, les 
directeurs sont : Éric Trépanier, Jean-Fran­
çois Cardin, Alain Bouffard, Réal Poirier, Mi­
chel Rodier; directeur national : Aimé Jacob 
et secrétaire : Brigitte Bergeron,.
La vente annuelle de taureaux Charolais aura 
lieu samedi le 10 février aux Encans de la Fer­
me de Saint-Hyacinthe.

Brigitte Bergeron, secrétaire 
Tél. : 450-469-2775

ASSOCIATION HEREFORD
L’Association Hereford du Québec a tenu son 
assemblée annuelle le 3 décembre dernier à 
Drummondville. Le 50' anniversaire de l’AHQ 
a été souligné lors de cette occasion avec un 
brunch et une remise de présents aux mem­
bres depuis 25 ans et plus.
Un nouveau bureau de direction a été élu : 
André Beaumont, président, Jean Tétreault, 
1" vice-président, Pierre Lessard, 2' vice- 
président, André Marquis et Ernest Tomus- 
chat, directeurs exécutifs, Rold Birchler, 
directeur national, Julien Lessard, Benoit 
Venne, Vilmont Venner et Martin Champ­
agne directeurs, Michel Champagne, pré­
sident CHQ, Dennis Watts, président ETHC  
et Chantal Castonguay, secrétaire.

Chantal Castonguay, secrétaire 
Tél. : 819-876-7852

ASSOCIATION HIGHLAND
Merci aux éleveurs qui ont participé à l’Expo- 
Bœuf 2000, ce fut une expérience intéressan­
te et enrichissante.
Il y aura une assemblée régulière de l’Asso­
ciation Highland en février (date non déter­
minée) avec visite et informations de la sta­
tion d’épreuve. Pour plus d’informations, 
n’hésitez pas à me contacter.

Claire Courtemanche, secrétaire 
Tél. et fax : 819-275-7027

ASSOCIATION LIMOUSIN
L’Association des éleveurs Limousin du Qué­
bec tiendra son assemblée générale annuel­
le ainsi que l’assemblée annuelle de la Sta­
tion de taureaux Limousin le samedi 10 mars 
à l’Hôtel Rond-Point, 53 Kennedy, Lévis. 
Nous vous rappelons la date d’encan de tau­
reaux de génétique supérieure de la Station 
Unique de taureaux Limousin, le samedi 7 
avril aux Encans de la Ferme, sortie 131 ou 
133 de l’autoroute 20, Saint-Hyacinthe. Bien­
venue à tous.

Jérôme Poirier, secrétaire 
Tél. : 450-799-4073

ASSOCIATION PIÉMONTAIS
L’Association des éleveurs Piémontais du 
Québec tient à remercier et féliciter les mem­
bres qui ont participé aux différentes activi­
tés tenues en 2000 et surtout ceux qui ont 
contribué à la tenue de la Canadienne et à son 
succès. L’association désire encourager les

membres à continuer de promouvoir la race 
lors d’événements qui se tiendront durant la 
prochaine année.

Éric Rousseau, secrétaire 

Tél. et fax:819-758-0875

L'ASSOCIATION SALERS
L’association félicite et remercie les éle­
veurs Salers pour leur participation aux 
différentes expositions du Québec. À Rich­
mond la race Salers a gagné la bannière 
Grand Champion et Grande Championne 
dans l’interrace parmi les cinq races. À 
l’Expo-Bœuf à Victoriaville, la race Salers 
a fait belle figure parmi les dix races pré­
sentes.
N’oubliez pas l’encan de la Station d’épreu­
ve qui aura lieu le 18 février à Saint-Mar- 
tin-de-Beauce.

Jacqueline Pettigrew, secrétaire 
Tél. : 819-389-2129

L'ASSOCIATION SHORTHORN
L’association s’est donné un nouveau C.A. 
pour 2001 : James Maxwell, président, Jean 
Simon, vice-président, Ray Dempsey, secré­
taire-trésorier, Dennis Cox, Lyle Roarke, Lloyd 
Wright, Kevin Dempsey et Mike Allnut com­
me membres du conseil.
Quatre éleveurs Shorthorn du Québec ont 
participé à la Royal Winter Fair de Toronto. 
Shadybrook Farm y a remporté le titre de 
grande championne pour une vache de deux 
ans. On compte actuellement 12 taureaux 
Shorthorn à la Station d’épreuve d’Asbestos.

Ray Dempsey, secrétaire 

Tél. : 418-453-2908

ASSOCIATION SIMMENTAL
L’Association Simmental du Québec fut très 
active au cours de l’année 2000. Nous remer­
cions et félicitons les éleveurs qui ont parti­
cipé aux activités de la race Simmental : sta­
tions d’épreuve, expositions, ventes 
d’animaux, assemblées, etc.
L’assemblée générale des membres a eu lieu 
le 9 décembre à Drummondville. Voici le 
nouveau conseil d’administration : David Bel- 
lavance, président, Gaétan Giroux, vice-pré­
sident, Pierre Mongrain, trésorier, Marc Bois­
vert et Étienne Proulx, directeurs, Pierrette 
B. Forgues, secrétaire.

Pierrette B. Forgues, secrétaire 
Tél. : 450-297-0731

BOVINS DU QUÉBEC / P É V R I H II - M A R S 2 O U I
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STATISTIQ UES
VEAUX D 'EM BOUCHE

Ventes aux encans spécialisés du Q uébec
M âles 500-600 Ib

= 150

5 140

janv. (év. m ars avril m ai ju in  ju il. août sept. oct. nov. déc.

2000 Q c S 160 147 154 157 * * 164 1 59 1 54 155

1999 0c 129 124 138 137 128 * * 134 138 136 138

* Pas d 'encans spécialisés au cours de cette période

BO UVILLO NS D 'ABATTAGE
Ventes aux enchères par ordinateur du Q uébec, chargem ents

com plets de bouvillons «A1-A2», FAB term e

5 150

janv. lév. m ars avril m ai juin juil. août sept. oct. nov. déc.

2000 173 170 177 184 178 172 169 168 164 165 171 182

1999 154 158 159 162 159 158 153 153 152 155 165 172

VACHES DE BÉFO BM E VEAUX LAITIERS D 'ENG RAISSEM ENT
Encans publics du Q uébec  

(carcasse: calcul avec 45%  de rendem ent)

janv. lév. m ars avril m ai juin juil. août sept. oct. nov. déc.

ni 52 53

car 116 118 122 126 130 136 134 129 122 117 118 121

1999. il 50 49

Encans publics du Q uébec  
Bon m âles de tous poids

? 260

janv. (év. m ars avril m ai juin juil. août sept. oct. nov. déc.

226 222 221 238 297 310 246 229 215 245 246 251

1999 157 176 169 165 180 187 181 200 178 187 223 225

* Prix disponibles depuis avril 1997.

VEAUX DE G BAIN
Ventes aux enchères par ordinateur du Q uébec  

Prix m oyen des veaux de grain A2

janv. lév. m ars avril m ai juin juil. août sept. oct. nov. déc.

2000 173 160 149 145 155 161 158 175 185 175 179 179

1999 144 138 131 127 127 127 150 167 172 175 196 196

BOVINS DU QUÉBEC /

VEAUX DE LAIT
Ventes directes aux abattoirs du Q uébec

s 270

5 260 janv. lév. m ars avril m ai juin juil. août sept. oct. nov. déc.

2000 291 284 287 278 275 273 273 275 295 301 288 282

1999 278 302 311 311 299 292 283 284 307 311 305 306

FÉVRIER -MARS 2 0 0 1



50

M o y ./a n

V E A U X  D 'E M B O U C H E
V e n te s  a u x  e n c a n s  s p é c ia l i s é s  d u  Q u é b e c ,  

M â le s  5 0 0 -6 0 0  Ib

V v

/ A

/V  v

1 5 6

V A C H E S  D E  R E F O R M E
E n c a n s  p u b l ic s  d u  Q u é b e c  

( c a rc a s s e : c a lc u l a v e c  4 5 %  d e  re n d e m e n t)

B O U V IL L O N S  D 'A B A T T A G E
V e n te s  a u x  e n c h è re s  p a r  o rd in a te u r  d u  Q u é b e c , c h a rg e m e n ts  

c o m p le ts  d e  b o u v il lo n s  « A 1 -A 2 » , F A B  te rm e

190

« 18° 

1 170
U

S 16°

1 iso

O

« 140

130

120

M o y /a n 1 4 3

1 9 9 6

1 5 1

1 9 9 7

1 5 1

1 9 9 8

1 6 8

1 9 9 9

1 7 3

2 0 0 0

r . jn n m
‘lü lü V B B

«  V il  ■M H "

V E A U X  L A I T IE R S  D 'E N G R A I S S E M E N T
E n c a n s  p u b l ic s  d u  Q u é b e c ,  

B o n  m â le s  d e  to u s  p o id s

M o y ./a n  c a r c . 9 1

1 9 9 6

V E A U X  D E  G R A IN
V e n te s  a u x  e n c h è re s  p a r  o rd in a te u r  d u  Q u é b e c  

P r ix  m o y e n  d e s  v e a u x  d e  g ra in  A 2

220
3
g

a. 200

s 180
O

] 160

O

a

2 120
0

1 100

n n

M o y ./a n  1 3 0

1 9 9 6

1 5 1

1 9 9 7

1 4 4

1 9 9 8

1 5 4

1 9 9 9

1 6 6

2 0 0 0

[ P ?

60
M o y ./a n 2 4 6

2 0 0 0

V E A U X  D E  L A IT

V e n te s  d i r e c te s  a u x  a b a t to i r s  d u  Q u é b e c

S i

200

M o y ./a n 2 5 8

1 9 9 6
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L'ÉQUIPE DÉLIMAX

S'OCCUPE

Délimax c'est :
• Des conseils d'aménagement et des plans pour les bâtiments •

• Un service d'achat de petits veaux •

• Un suivi technique adapté à vos besoins par un personnel spécialisé 

et disponible en tout temps •

• Des aliments de remplacement hautement performants pour veaux de lait • 

• Une gamme complète de produits pour veaux de grain •

• Des produits conçus et fabriqués au Québec •

• Un service de transport exclusif •

Délimax
UNE ÉQUIPE DE PROFESSIONNELS À VOTRE SERVICE

3700, boul. Laframboise, Saint-Hyacinthe (Québec) J2S 8B1 

Tél. : 450.773.5282 • Fax : 450.250.3700 

e-mail : delimax@delimax.com • site internet : www.delimax.com

i

mailto:delimax@delimax.com
http://www.delimax.com


L E S  E L E V E U R S  F O N T  C O N F IA N C E

Iv o m c c

M E R IA L

• D o n n é e s  e n  d o s s i e r .  E s s a i s  c o m p l é t é s  e n t r e  1 9 8 9  e t  1 9 9 3 . ' P o u r  p l u s  d e  d é t a i l s ,  a d r e s s e z - v o u s  l à  o ù  I  o n  v e n d  l a  S o l u t i o n  à  v e r s e r  I V O M E C '  f c ' C ' p r l

1 .  B a s é  s u r  l e s  v e n t e s  d e  1 9 9 8  a u  C a n a d a .  2 .  U t i l i s e z  t o u j o u r s  l e s  p r o d u i t s  v é t é r i n a i r e s  c o n f o r m é m e n t  à  l e u r  m o d e  d ' e m p l o i .  U n  d o s a g e  c o m p l e t  e t  p r é c i s  e s t  r e c o m m a n d é  * - - - - - — *

M e r i a l  C a n a d a  I n c . I V O M E C *  e t  l e  l o g o  t ê t e  d e  b o v i n  s o n t  d e s  m a r q u e s  d é p o s é e s  d e  M e r i a l  L i m i t é e .  © C o p y r i g h t  2 0 0 0 .  M e r i a l  L i m i t é e .  1 1 4  1 4 4 9 / S P A  I V M O - P 9 - 2 5 7 5 - S P A - F

R E S U L T A T S  É P R O U V E S .

V o y e z  v o u s - m ê m e s  —  D e s  r é s u lt a t s

s o l id e s  o b t e n u s  ic i  a u  C a n a d a .

IV O M E C " ,  

s y n o n y m e  

d e  r é s u lt a t s !

T r o u p e a u x  d e  

t y p e  v a c l ie - v e a u

P o id s  m o y e n  à  la  m is e  

a u  p â t u r a g e  ( Ib )
1 9 1 ,4 1 8 3 .5 7 ,9  Ib

P o id s  m o y e n  a u  

s e v r a g e  ( Ib )
5 5 2 ,1 5 3 7 .6 1 4 ,5  Ib

G a in  d e  p o id s  q u o t id ie n  

m o y e n  : d e  la  n a is s a n c e  

à  la  m is e  a u  p â tu r a g e  ( Ib )

1 .8 1 ,7 0
0 ,1 0 1 b
C 5 ,9  % )

G a in  d e  p o id s  q u o t id ie n  

m o y e n : d e  la  n a is s a n c e  

a u  s e v r a g e  ( Ib )

2 .3 0 2 .2 5
0 ,0 5  Ib  

( 2 ,2 2 % )

1 0 6 4  b o v i n s  d e  b o u c h e r i e  e t  t a u r e s  d a n s  h u i t  e s s a i s  ( A l b e r t a  e t  O n t a r i o !  o n t  é t é  t r a i t é s  a v e c  

I V O M E C 1  o u  u n  o r g a n o p h o s p h a t e

T a u r e s  d e  

r e m p la c e m e n t

G a in  d e  p o id s  

q u o tid ie n  m o y e n  ( Ib )
1 ,9 1 1 ,7 4 0 ,1 7  Ib  

( 1 0 ,3 % )

P o id s  t o t a l  

m o y e n  ( Ib )
8 3 1 .2 8 0 1 .8 2 9 ,4  Ib

%  d e  t a u r e s  

e n  c h a le u r
8 1 ,3 % 7 1 ,4 % 9 .9 %

2 0 8  t a u r e s  d e  r e m p l a c e m e n t  s e v r é e s  ( A l b e r t a )  o n t  é t é  t r a i t é e s  a v e c  I V O M E C *  o u  u n  o r g a n o p h o s p h a t e .

»  M a î t r is e  p e r s is t a n t e  d e s  p o u x ,  d e s  n é m a t o d e s  

e t  d e s  m o u c h e s  d e s  c o m e s

•  A  c o n t r ib u é ,  lo r s  d 'e s s a is ,  à  a m é lio r e r  le  g a in  d e  p o id s *

•  L ’a n t ip a r a s i t a i r e  le  p lu s  v e n d u  a u  C a n a d a 1

•  S é c u r it a ir e  p o u r  v o u s  e t  v o s  b o v in s 2

°  P r o m e s s e  d e  S a t is f a c t io n  T o t a le  d e  M e r ia l '

S o lu t io n  à  v e r s e r

^ o in n i^

p o u r  b o v in s  

L a  f ia b i l i t é  d e  r é s u lt a t s  é p r o u v é s .

( i v e r m e c t i n )


