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La flambée du pétrole ravage la confiance
CLAIRE GALLEN
AGENCE FRANCE-PRESSE

WASHINGTON — La flambée
des cours du pétrole est ravageuse
pour la confiance et menace ainsi
de faire vaciller l’économie améri-
caine qui commençait tout juste à
relever la tête.

Le baril de brut a atteint 47,86 $ US
vendredi en clôture à New York. De-
puis le 1er janvier, les cours ont bondi
de 50%.
Cela a des effets multiples sur l’éco-
nomie.
« Les coûts de l’énergie plus élevés
agissent comme un impôt, sapant le
pouvoir d’achat des entreprises et des
consommateurs », souligne Sung
Won Sohn, de la banque Wells Far-
go. Pour les consommateurs, l’effet se

fait sentir à la pompe à essence ou
devant la facture de gaz, même si
pour le moment, le cours des carbu-
rants n’a pas répercuté la flambée des
dernières semaines.
Pour les entreprises, le pétrole plus
cher se traduit par des factures plus
lourdes en approvisionnements, ce
qui rogne les profits, car elles n’ont
pas pour le moment les moyens de
répercuter pleinement les hausses de
coûts sur leurs clients.
« Le risque existe de voir les prix de
l’essence se répandre en cascade dans
l’ensemble de l’économie si l’énergie
reste chère longtemps », avertit M.
Sohn.
Ce scénario ramène les craintes d’un
choc pétrolier dévastateur.
« Chacun des trois derniers chocs
pétroliers a été suivi d’une récession
aux États-Unis », souligne Stephen

Roach, de Morgan Stanley, qui rap-
pelle que chacun provenait aussi de
perturbations au Proche-Orient.
La majorité des analystes préfèrent
ne pas s’affoler, jugeant comme M.
Sohn que seul un baril durablement
à 60-70 $ provoquerait une récession.
« On n’en est pas là, et l’économie
américaine semble « mieux armée
pour absorber les hausses du prix du
pétrole que lors des des trois derniers
chocs pétroliers », assure John
Lonski, de Moody’s Investors Servi-
ces.
«Mais il faut quand même rester at-
tentif aux dommages que la flambée
du pétrole peut faire à l’économie »
en minant la confiance, ajoute-t-il.
L’effet le plus sournois ne se lit pas
forcément dans la comptabilité.
« Son impact le plus profond est
d’augmenter l’aversion des chefs

d’entreprise pour le risque, et ainsi
de réduire l’investissement et les em-
bauches », selon l’analyste.
Les embauches ont déjà subi un sé-
rieux coup de frein, avec 32 000 pos-
tes créés seulement en juillet aux
États-Unis.
Du côté des consommateurs, le mé-
canisme est un peu le même.
« Si les ménages s’attendent à ce
que les prix du pétrole baissent, ils
continuent à dépenser au même ryth-
me. Sinon, ils ajustent leurs dépenses
pour prendre en compte la perte de
pouvoir d’achat », estime M. Sohn.
Or la consommation est essentielle à
l’économie américaine. Quand elle
ralentit, comme au deuxième trimes-
tre, c’est toute la croissance qui freine
(3% en rythme annuel).
Dans ce phénomène, les craintes de
terrorisme au Proche-Orient jouent

un rôle pivot. Si elles durent, « on
peut s’inquiéter qu’elles ne renfor-
cent l’idée d’un pétrole cher pendant
longtemps », assure M. Sohn, qui es-
time à 15 $ le surcoût du baril lié au
terrorisme.
Quelque 40% des économistes
d’entreprises jugent que le terrorisme
est le risque no 1 pour l’économie
américaine. Au bout du compte la
menace est de repartir dans une spi-
rale de morosité.
« Une partie des craintes psycholo-
giques qui avaient paralysé l’écono-
mie en 2002 semble avoir refait sur-
face , assure Ethan Harris de Lehman
Brothers.

AUTRES TEXTES

Les entreprises forcées de s’ajuster
Le cours des actions et le choc pétro-
lier, page 2
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AUJOURD’HUI
Un congé payé à la
rescousse de l’emploi
Les chômeurs de longue durée, les han-
dicapés et les immigrés sont privilégiés
par la décision de la Norvège de payer
en 2005 une année sabbatique à des
travailleurs pour relancer l’emploi.
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Le prix de l’exportation
Moderco, de Boucherville, vient de rem-
porter la palme aux Mercuriades 2004,
dans la catégorie « PME-exportation »,
de la Fédération des chambres de com-
merce du Québec. Mais gagner un prix
d’exportation a... un prix, comme nous
l’explique Richard Dupaul.
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Les 100 ans de Kruger
Aucune célébration éclatante n’est au
menu pour marquer le 100e anniversaire
de création de la compagnie papetière
Kruger. Il semble tout simplement que
ce ne soit pas le genre de la maison.
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L’exportation
affaiblit
l’industrie
acéricole

Vague d’expansion forcée dans l’alimentation

RÉJEAN LACOMBE
LE SOLEIL

Les exportations québécoises de si-
rop d’érable en vrac constituent une
faiblesse importante pour l’industrie
acéricole et la population du Qué-
bec.
En laissant ainsi les industries
d’autres pays s’occuper de la
transformation de son sirop d’érable,
le Québec renonce à la création d’un
nombre d’emplois potentiels reliés à
la transformation de ce sirop et aux
retombées économiques importantes
qui s’ensuivent.
Conseiller industriel à la Direction
du développement de la transforma-
tion alimentaire et des marchés au
ministère québécois de l’Agriculture
(MAPAQ), M. Jean-Marie Labrec-
que prévient que « toute hausse de
volume de sirop d’érable exporté en
vrac ne fait qu’aggraver la situa-
tion ».
Dans une étude fort étoffée où il
brosse le Profil de l’industrie manufac-
turière québécoise des produits de l’érable,
le spécialiste souligne que le pour-
centage de sirop d’érable exporté en
vrac sur le total des récoltes annuel-
les gravitait autour de 30 % dans les
années 90.
« Il semble, constate-t-il, que ce
pourcentage se soit accentué dans les
années 2000, ayant atteint mainte-
nant environ 35 % notamment aux
États-Unis et en Europe, où le sirop
est conditionné pour la vente en gros
auprès des marchés de détail ou
transformé en produits dérivés. »
L’industrie acéricole québécoise se
bute également à un autre problème
de taille. M. Labrecque observe que
le marché potentiel québécois est
très petit comparé aux marchés amé-
ricain, européen ou asiatique.
Une entreprise désireuse d’accroître
substantiellement ses ventes doit
donc frapper à la porte des marchés
extérieurs. Même si la consomma-
tion québécoise de sirop d’érable en-
registre une croissance, il n’en reste
pas moins que cette démarche n’est
pas suffisante pour faire vivre cette
industrie.
Les acériculteurs du Québec, qui
contribuent à 80 % de la production
mondiale, doivent donc se tourner
vers les marchés extérieurs.

Une sucrerie coûteuse
Le spécialiste du MAPAQ note que
la consommation québécoise par
personne de produits de l’érable,
surtout du sirop, est passée de 0,15 à
0,21 kilogramme entre 1998 et 2001
pour un taux de croissance annuel
composé de 11,7 %.

>Voir EXPORTATION en 2

LE CHIFFRE DU JOUR

13%
Les profits des compagnies
canadiennes ont augmenté de 13%
durant les six premiers mois de 2004
par rapport à la même période de l’an
dernier. Cette conclusion survient à la
suite de l’analyse des résultats
financiers de 596 sociétés inscrites à
la Bourse de Toronto.

Source : CNWTelbec
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Pour Louise Ménard, propriétaire de supermarchés, la concurrence est dure, mais il faut se plier aux règles du marché.
Outre l’importance des investissements nécessaires, la femme d’affaires déplore l’allongement des heures d’ouverture
dans le commerce du détail. « Au Québec, on veut se distinguer mais on s’américanise. On subventionne la famille mais
on ouvre les magasins le dimanche, forçant les employés à travailler de plus longues heures. » Laurier Cloutier a tous les
détails en page 3.
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Faut-il avoir peur de la nouvelle génération?
JACINTHE TREMBLAY

VIE AU TRAVAIL
COLLABORATION SPÉCIALE

Une grande entreprise a récemment
embauché plusieurs jeunes.
« Lorsqu’on a voulu leur faire ef-
fectuer des tâches pourtant accom-
plies par des employés expérimen-
tés, ils ont refusé, plaidant qu’ils
avaient été formés pour faire
plus », raconte François Berthiau-
me, président de Dolmen psycholo-
gie industrielle.
Un comportement typique des
nombreux enfants-rois qui entrent
maintenant sur le marché du tra-
vail.
Selon M. Berthiaume, le système
de valeurs de ces jeunes est basé
sur les droits plutôt que sur les res-
ponsabilités. Leurs parents ont fa-
vorisé leur estime de soi, au point
où ils ne connaissent pas la modes-
tie. Plusieurs d’entre eux ne con-
naissent pas la valeur des choses et
sont habitués à tout obtenir, sans
effort.

« Cette éducation a des effets per-
vers. Ces jeunes ont tendance à su-
restimer leurs capacités et à cher-
cher à obtenir des mandats pour
lesquels ils ne sont pas suffisam-
ment murs. Ils ont de la difficulté à
faire de bons choix », dit le prési-
dent de Dolmen.
Les organisations réagissent mal à
de tels comportements. « Il y a un
choc de valeurs. L’effort, l’engage-
ment et la fidélité envers l’em-
ployeur sont importants pour les
gestionnaires actuels. La volonté de
ces jeunes de travailler moins fort,
d’être mieux rémunérés tout en
veillant d’abord à leurs intérêts
personnels les heurte », dit M. Ber-
thiaume.
Selon lui, ces jeunes devront ajus-
ter leurs attentes à la réalité du
marché du travail et réaliser que la
progression vient de l’effort... à
moins d’évoluer dans un secteur où
il y a pénurie. Ce qui risque fort
d’arriver sous peu.

De meilleurs gestionnaires
Si les enfants-rois devront met-
tre beaucoup d’eau dans leur vin,
Lili de Grandpré, responsable du
capital humain chez Mercer, esti-
me cependant que la nouvelle gé-
nération, dans son ensemble, va
provoquer des changements im-
portants dans les organisations.
« Les jeunes sont très bien édu-
qués, ils ont une vision plus glo-
bale de ce qui se passe sur la pla-
nète et plusieurs d’entre eux ont
une conscience sociale très éle-
vée. Par ailleurs ils ne sont pas
prêts à accepter autant de con-
traintes que leurs prédéces-
seurs », dit-elle.
En conséquence, Mme De Grand-
pré croit qu’ils vont être plus exi-
geants et n’accepteront pas n’im-
porte quoi. Ils vont vouloir, par
exemple, de meilleurs programmes
des ressources humaines, des éva-
luations de performance justes et
pas de médiocrité. « Ils font forcer

les gestionnaires à améliorer leurs
pratiques », résume-t-elle.
Elle croit que les entreprises au-
ront la principale responsabilité
des ajustements, ne serait-ce qu’à
cause de la rareté de la main-d’oeu-
vre qui s’annonce au tournant de la
décennie et du poids du nombre de
la nouvelle génération.
« Plusieurs secteurs pourraient
connaître une situation similaire à
celle des entreprises de nouvelle
technologie à la fin des années 90.
Pour recruter et garder leurs em-
ployés, ces dernières ont dû d’in-
nover », compare-t-elle.
Le professeur Guy Paré, de HEC
Montréal, croit pour sa part que
l’omniprésence des nouvelles tech-
nologies aura une influence tout
aussi déterminante sur le rapport
des jeunes au travail que l’environ-
nement parental qui a donné nais-
sance aux enfants-rois.

>Voir GÉNÉRATION en 2

Enfants-rois et jeunes branchés, ces représentants de la nouvelle génération posent des
défis aux entreprises. Qui changera qui ? Points de vue.
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LA PRESSE AFFAIRES
REPÈRES

DOLLAR CANADIEN

76,99¢ US
VARIATION

62,55¢¤

SOMME REQUISE
POUR ACHETER

UN DOLLAR US:

1,2988$
UN EURO:

1,5993$

TAUX PRÉFÉRENTIEL
3,75%
TAUX DE LA BANQUE
DU CANADA
2,00%
OR (NY gold)
413,20$ US
PÉTROLE (North sea brent)
44,80$ US

DILBERT
C’EST VRAI. JE FAIS DES
CHOSES IMPORTANTES
PLUTÔT QUE DES AFFAIRES
INUTILES COMMANDÉES
PAR DES INCOMPÉTENTS
NOTOIRES.

ALICE, ON M’A DIT QUE VOUS
IGNOREZ LES AFFECTATIONS DE
VOTRE ÉQUIPE ET QUE VOUS
ACCOMPLISSEZ DES TÂCHES
QUI NE RELÈVENT PAS DE
VOTRE EMPLOI.

VOUS VENEZ DE
FAIRE DE CETTE
RÉUNION UN
ÉCHEC
COMPLET.
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Le prix des carburants force les firmes à s’ajuster
ALLAN SWIFT
PRESSE CANADIENNE

Augmentation des prix, réduction
des coûts et déménagements sont
au nombre des moyens utilisés par
les entreprises canadiennes pour
composer avec la nouvelle réalité
que constitue l’augmentation des
prix du pétrole.

Parmi les plus durement touchés
se trouvent les transporteurs aé-
riens et les entreprises de transport.
Alain Bédard, chef de la direction
de la compagnie de transport
Transforce, exprime la frustration
des autres qui travaillent dans le
même secteur et considèrent qu’ils
subissent injustement une grande

part de la hausse des prix du pétro-
le.
« Des entreprises comme Wal-
Mart et Home Depot peuvent refu-
ser de payer plus, a dit M. Bédard.
Mais les camionneurs n’ont pas le
choix ; si on ne refile pas la note,
on fait faillite. »
M. Bédard estime que les indus-
tries absorbent 75 % de la hausse
des coûts du carburant, alors que
cette part est de 15 à 25% pour les
camionneurs.
Transforce, une des plus impor-
tantes entreprises de transport au
Canada, avec des revenus d’envi-
ron 1 milliard, dépense 125 mil-
lions en carburant chaque année.
Les coûts de l’essence varient de 6
à 9 % des recettes des camions de

livraison alors qu’ils représentent
15 à 22 % de celles des gros
transporteurs que sont les semi-re-
morques.
L’association des transporteurs de
marchandises publie des directives
pour l’imposition de frais supplé-
mentaires en fonction du prix de
l’essence. Mais cela ne veut pas di-
re que les clients des compagnies
de transport vont les accepter.
« La bataille a été difficile pour
tous les membres de l’industrie du
camionnage », a dit M. Bédard, qui
emploie 8000 personnes pour con-
duire des camions, dont ceux des
flottes de Kingsway et de Canadian
Freightways, qui appartiennent à
son entreprise.
« Nous ne sommes pas tant in-

quiets de la hausse des prix du pé-
trole que de l’effet dévastateur que
ces augmentations pourraient avoir
sur l’économie nord-américaine »,
a-t-il poursuivi.Selon Jean-Yves
Bacle, vice-président exécutif et di-
recteur général d’IPL, une entrepri-
se qui produit du plastique à Saint-
Damien, les économistes ont sous-
estimé la pression inflationniste in-
duite par les prix du pétrole parce
qu’ils sous-estiment leur importan-
ce dans la fabrication de plastique.
M. Bacle affirme que l’utilisation
du plastique a augmenté 2,5 fois
plus rapidement que la croissance
de l’économie de l’Amérique du
Nord au cours des 20 dernières an-
nées. Durant cette période, ce pro-
duit a fait son entrée dans la fabri-

cation de nombreuses pièces
automobiles en plus d’être utilisé
dans l’emballage.
« Tôt ou tard, l’augmentation du
prix de ces produits va se faire sen-
tir », a dit M. Bacle, qui constate
que les coûts de la résine ont dou-
blé depuis deux ans.Du côté d’Air
Canada, de West Jet et d’autres
transporteurs, le prix des billets
d’avion a été majoré en réaction à
la hausse du prix du carburant.
La compagnie des chemins de fer
nationaux du Canada (CN) dispose
pour sa part d’une grille tarifaire
qui comprend une échelle pour les
prix du pétrole. Ses clients paient
actuellement 8 % de plus en raison
de l’augmentation du prix de l’es-
sence.
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Le cours des actions et le choc pétrolier

FRÉDÉRICK WAGNIÈRE

ANALYSE

Avec les prix du pétrole où ils sont
actuellement, on ne peut s’empê-
cher de se poser des questions au
sujet de l’inflation. Il ne s’agit
peut-être que d’une flambée tem-
poraire à cause de la situation poli-
tique. Par ailleurs, les banques cen-
trales sont fermement décidées à
poursuivre une politique monétaire
anti-inflationniste, comme elles le
font depuis au moins une décennie.
On peut cependant soupçonner
une menace plus inquiétante. La
hausse du prix du pétrole ne serait-
elle pas, comme au début des an-
nées 70, un symptôme de l’infla-
tion mondiale et non sa cause ?
Les grandes puissances économi-
ques semblent résolues à atteindre
ou à maintenir une croissance éle-
vée, profitant de la stabilité remar-
quable des prix à la consommation
depuis plusieurs années.
Elles manifestent aussi beaucoup
d’insouciance à l’égard de leurs dé-
ficits budgétaires. Le Canada est le
seul pays du G7 qui ne connaît pas
un déficit dépassant 3 %, ce qui est
le cas chez presque tous les autres.
Ces déficits ne sont pas nécessai-
rement inflationnistes, mais ils
pourraient le devenir avec l’attitu-

de des gouvernements, qui accor-
dent plus d’importance à la relance
conjoncturelle qu’aux problèmes
structurels, tels que le financement
de la sécurité sociale.
Et l’inflation n’a pas besoin d’at-
teindre les sommets de la fin des
années 70 pour avoir un effet mar-
qué sur l’épargne et sur la façon de
la gérer. Une hausse de 2 % — un
niveau maintenant acceptable pour
la plupart des banques centrales —
à 4 % ou 5 % aurait déjà de fortes
répercussions sur les marchés fi-
nanciers.
Dans cette optique, il convient
d’adopter une stratégie de place-
ment dont un des objectifs est la
protection contre la perte de valeur
de la monnaie. D’une façon généra-
le, les actions offrent une plus
grande protection que les obliga-
tions, surtout si celles-ci sont à
long terme.
On a, en effet, remarqué que sur
une période de plusieurs décen-
nies, le rendement des actions dé-
passe en moyenne la dépréciation
de la monnaie. Mais il s’agit d’une
moyenne, car il ne faut pas oublier
les entreprises qui disparaissent
parce qu’elles n’arrivent pas à
s’adapter à une époque inflation-
niste ou aux politiques anti-infla-
tionnistes qui lui succèdent.
Cela vient du fait que les obliga-
tions représentent une valeur mo-
nétaire fixe que l’inflation entraîne
à la baisse, alors que les actions re-
présentent une valeur réelle, dont
le prix tend à augmenter avec le ni-
veau général des prix.
Autrefois, cette valeur était en

grande partie composée d’installa-
tions et d’équipements, alors que
de nos jours ce sont davantage les
connaissances, les technologies et
les habitudes de bonnes gestion
qui permettent à une entreprise de
surnager au lieu de sombrer dans
l’inflation. On conçoit facilement
que pour Ford ou Honda, par
exemple, les installations soient
moins importantes que la technolo-
gie, le personnel hautement quali-
fié, les réseaux de commercialisa-
tion et la capacité de faciliter la
vente du produit final par un systè-
me de financement.
Si une telle entreprise arrive à

augmenter ces ventes dans une éco-
nomie inflationniste et maintenir
ses marges bénéficiaires, elle de-
vrait pouvoir survivre. Mais elles
n’y parviennent pas toutes car la
gestion devient de plus en plus dif-
ficile au fur et à mesure que l’infla-
tion s’installe. Les marchés devien-
nent incertains et les politiques des
gouvernements et des la banques
centrales ne sont plus aussi prévisi-
bles qu’en temps de basse infla-
tion.
Cela expliquerait l’évolution très
décevante des bourses nord-améri-

caines de la fin des années 60 jus-
qu’au début des années 80, quand
des mesures ont enfin été prises
pour rétablir la stabilité des prix.
Les actions, dans leur ensemble,
réagissaient négativement aux dis-
torsions imposés par l’inflation
dans les marché financiers et dans
le marché du travail, qui rendent si
difficile une utilisation rentable des
ressources.
Beaucoup d’épargnants et de ges-
tionnaires de nos jours se souvien-
nent de cette période et se méfient
de la crainte naissante de l’infla-
tion. Ils commencent à exiger une
plus forte prime de risque, car ils

sont conscients du fait que la possi-
bilité d’augmenter les prix pour
maintenir les marges bénéficiaires
est limitée, même dans un climat
inflationniste. Cela tend à augmen-
ter le coût du capital, soit en dépri-
mant les cours des actions, soit en
augmentant les taux d’intérêt à
long terme.
L’augmentation des prix du pétro-
le ne menace pas seulement de re-
lancer l’inflation mais risque aussi
de ralentir la croissance économi-
que des pays industrialisés. Cela
met les gouvernements devant un

dilemme : faut-il stimuler la crois-
sance sans trop se soucier de l’in-
flation ou maintenir la stabilité des
prix au dépens de la croissance et
de l’emploi ? Le pire serait de se
contenter d’un compromis médio-
cre semblable à la stagflation qui
régnait lors des chocs pétroliers des
années 70.
La seule solution valable pour le
gouvernement est de s’efforcer de
diminuer ses dépenses tout en
améliorant la qualité de ses servi-
ces. Ce n’est pas toujours facile,
mais refuser de faire l’effort mène
toujours à une baisse de la qualité
des services que l’on paye néan-
moins plus cher. Il doit aussi créer
des conditions qui permettent aux
entreprises d’améliorer la producti-
vité, en éliminant les nombreux
obstacles au bon fonctionnement

des marchés.
Il y a quelques années, on
pensait qu’avec la stabilité des
prix et des finances publiques
équilibrées, on avait trouvé
une solution magique qui per-
mettrait une croissance écono-
mique continue et une hausse
réjouissante des cours des ac-
tions. Mais l’imprévu a fini par
se manifester sous la forme

d’aventures géopolitiques et de mal-
versations dans de grandes entrepri-
ses de renommée mondiale.
Les conditions qui ont permis la
hausse extraordinaire des cours des
actions à la fin des années 90
n’existent plus au même degré. En
attendant que des conditions aussi
favorables réapparaissent, il y aura
peu de placements sûrs, à l’excep-
tion des entreprises dont la bonne
gestion les met à l’abri des coups
du sort d’un marché morose, à dé-
faut de promettre les merveilles du
pays de cocagne.

Il y a quelques années, on pensait qu’avec la stabilité
des prix et des finances publiques équilibrées, on avait
trouvé une solution magique qui permettrait une
croissance économique continue et une hausse
réjouissante des cours des actions.
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L’exportation affaiblit l’industrie acécicole
EXPORTATION
suite de la page 1

En fait, en 2001, la quantité totale
consommée au Québec était éva-
luée à 1,6 million de kilogrammes.
Au cours de la même année, la pro-
duction québécoise de sirop a dé-
passé 62 millions de livres ou
136,5 millions de kilogrammes.
La consommation québécoise de
produits de l’érable fait face aussi à
un important problème. Une petite
enquête que l’on qualifie de non
scientifique réalisée par la Direc-
tion de la recherche économique et
scientifique du MAPAQ dans deux
supermarchés de Québec, en mai
2002, nous apprend que le sirop
d’érable vendu en petits contenants

(500 grammes) est le plus coûteux
des aliments sucrants et se vend
jusqu’à plus de cinq fois le prix du
sucre de canne blanc.
Ainsi, 500 grammes de sucre
blanc coûtent 1 $, la cassonade
1,04 $, le caramel 1,86 $, le sirop
de table 1,97 $, la mélasse 2,15 $,
le sirop de maïs 2,39 $, le miel
3,59 $ et le sirop d’érable... 5,54 $.
L’étude de M. Labrecque démon-
tre que des 60 entreprises actives
dans la fabrication de produits de
l’érable et qui emploient quelque
460 personnes, 33, soit 55 %,
s’inscrivaient comme des entrepri-
ses exportatrices.
On évaluait à 126,4 millions, la
valeur des exportations québécoi-
ses en 2002 et 73 % de ces expédi-

tions prenaient le chemin des
États-Unis.
Mais le terrain de jeu acéricole du
Québec n’est pas exploité en totali-
té. Un inventaire dressé par le mi-
nistère des Ressources naturelles
(MRN) dans les forêts publiques et
privées indique que le nombre es-
timatif d’hectares d’érablières de
plus de 150 entailles par hectare
était de 626 970.
Toujours selon le document du
MRN qui base son calcul sur une
estimation de 175 entailles par hec-
tare, les acériculteurs québécois
pourraient réaliser 110 millions
d’entailles.
Se basant sur le rendement moyen
par entaille de 1,02 kilogramme de
sirop enregistré pour la période de

1998 à 2002, l’offre potentielle de
sirop d’érable serait donc de 112
millions de kilogrammes.
M. Labrecque constate qu’en
2002, environ 33,3 millions d’en-
tailles ont été exploitées ce qui re-
présente 30 % du potentiel exploi-
table. De ce total, 85 % provenaient
des forêts privées.
« Le potentiel à développer, souli-
gne l’étude, graviterait autour de
78,7 millions d’entailles pour une
production estimée à 80,3 millions
de kilogrammes, dont 45 % pro-
viendrait, selon les inventaires ,
des forêts privées et 55 % des fo-
rêts publiques. »
Il ne fait aucun doute, dans l’es-
prit de M. Labrecque, que ce po-
tentiel additionnel s’avère suffi-
samment élevé pour promouvoir la
hausse de la consommation mon-
diale et répondre à une augmenta-
tion substantielle de la demande.

Progrès moyen
prévu de 10%
dans les banques
PRESSE CANADIENNE

TORONTO — Les grandes banques
canadiennes, dont les résultats du
deuxième trimestre de 2004 seront
connus cette semaine et la semaine
prochaine, devraient annoncer un bé-
néfice net en hausse de 10% en
moyenne comparativement à celui de
la même période de l’an dernier,
mais en légère baisse par rapport au
chiffre publié au terme du précédent
trimestre de l’exercice en cours.
Les banques ont constamment dimi-
nué leurs provisions pour pertes sur
prêts et par conséquence augmenté
leurs bénéfices, au cours des quatre
derniers trimestres, à un point tel que
Gavin Graham, directeur des inves-
tissements chez Guardian Groupe de
fonds, a dit douter que les pertes dé-
coulant de mauvais prêts puissent
être plus faibles.
En outre, comparativement au pré-
cédent trimestre de l’exercice 2004, le
côté investissement des activités des
banques « ne sera probablement pas
aussi fort qu’il ne l’était », a ajouté
M. Graham.
« Néanmoins, nous allons quand
même constater une rentabilité
élevée malgré le ralentissement
de la croissance des bénéfices »,
a-t-il déclaré.
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Faut-il avoir peur de la nouvelle génération?
GÉNÉRATION
suite de la page 1

« Ces technologies créent de nou-
velles façons de penser, de partager
et de faire partie d’un réseau », dit-
il. En 2001, il signait un rapport in-
titulé Génération Internet : la prochai-
ne grande génération, publié par le
Centre interuniversitaire de recher-
che et d’analyse des organisations
(CIRANO).

Selon M. Paré, les jeunes issus de
la culture Internet n’ont pas peur
du travail, ils sont consciencieux et
disposés à renoncer aux plaisirs
personnels au profit du bien collec-
tif.
« Cette génération sait travailler
en équipe et aime créer des ré-
seaux. Elle est instruite et aime
apprendre », ajoute-t-il.
Par contre, elle risque de former
une main-d’oeuvre exigeante, no-

tamment au chapitre des condi-
tions de travail.
« Ces jeunes n’agiront pas sim-
plement pour obéir à des ordres
ou satisfaire un supérieur.
Leur motivation viendra des ob-
jectifs à atteindre, de l’innovation,
de la volonté de participer à la
création de quelque chose d’im-
portant ou de beau », explique-t-
il. Selon M. Paré, les entreprises
réussiront à intégrer véritable-

ment ces jeunes si elles établis-
sent des rapports basés sur la con-
fiance et si elles accordent une
place importante à l’innovation et
à la créativité.
Quant aux questions plus délica-
tes de respect de l’autorité et de la
hiérarchie, elles devront sans dou-
te faire l’objet d’ajustements mu-
tuels, comme c’est le cas entre les
générations depuis le début de
l’humanité. .
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COMMERCE
DEDÉTAIL LA PRESSE AFFAIRES

EN BREFNouvelle vague d’ouvertures
de supermarchés à prévoir

Home Depot
multiplie
les formats
Home Depot Canada multiplie les
formats de magasins et pourra ainsi
mieux concurrencer Canadian Tire
et Rona en particulier, qui misent
depuis longtemps sur des tailles de
commerces adaptées aux commu-
nautés qu’ils servent. Roger Pla-
mondon, directeur régional pour
l’est du Canada, a confirmé que
Home Depot étudie un format de
60 000 pieds carrés, comparative-
ment au magasin standard de
95 000 pieds de la chaîne, comme
ceux de Greenfield Park, de Bois-
briand et de Québec. Sur ses 105
magasins canadiens, Home Depot
en exploite déjà trois au pays de
80 000 pieds. À la fin de septem-
bre, Home Depot ouvrira égale-
ment son premier magasin de for-
mat urbain, de 50 000 pieds sur
deux étages, à Vancouver. « Il y a
encore beaucoup de territoires pour
les magasins de 95 000 pieds, mais
pour couvrir le Canada, il faut re-
garder différents formats », a expli-
qué Roger Plamondon à La Presse
Affaires.

Costco
vote Kerry
Les clients de Wal-Mart préfèrent
réélire le président américain Geor-
ge W. Bush, mais ceux de Costco fa-
vorisent, au contraire, l’élection de
John Kerry, selon de savantes re-
cherches de moneybox. Les Wal-Mart
américains sont souvent situés dans
de petites communautés et leurs
clients, moins fortunés que ceux de
Costco, votent pour les républi-
cains. Si Wal-Mart est devenu le
leader mondial, au fil des ans, c’est
Costco qui progresse plus rapide-
ment depuis deux ans. Les consom-
mateurs votent par leurs achats et
leurs choix de la dernière année en-
core semblent annoncer une victoire
de John Kerry. En outre, la perfor-
mance des Costco dépasse large-
ment celle des Sam’s Club de Wal-
Mart. Les Wal-Mart se trouvent en
majorité dans des États républi-
cains, contrairement aux Costco, si-
tués souvent dans des États de la
côte, où la population est plus fortu-
née et vote pour les démocrates.

Les ventes
bondissent
en Chine
Les ventes au détail en Chine ont
bondi de 13,2 %, à 50,8 milliard-
s US, en juillet dernier, selon le Bu-
reau national de la statistique, de
Pékin, le China Daily et le Wall Street
Journal. À titre comparatif, les ven-
tes des grands magasins de Tokyo
ont baissé de 1,1 % le même mois ;
c’est la 31e baisse en 32 mois dans
la capitale du Japon. Pékin a expli-
qué que la hausse des revenus per-
sonnels rend plus abordables les
achats de cellulaires, d’ordinateurs
et de véhicules.
Laurier Cloutier

LAURIER CLOUTIER

Les trois chaînes d’alimentation
ont planifié de gros programmes
d’ouvertures, de rénovations et
d’agrandissements de supermar-
chés pour l’automne.

Une autre vague d’ouvertures, en-
core, même si les nouveaux super-
marchés se multiplient depuis quel-
ques années déjà et provoquent des
guerres de prix régionales au Qué-
bec depuis le printemps dernier.
Plusieurs détaillants en alimenta-
tion se demandent d’ailleurs pour-
quoi les chaînes ouvrent autant de
magasins, pour une population qui
n’augmente pas vraiment.
Dans le cas de Metro et de Sobeys
Québec (IGA), des grossistes sur-
tout, les sièges sociaux ont conçu
des programmes d’aide financière et
technique pour assister leurs mar-
chands propriétaires affiliés qui in-
vestissent.
Ainsi, la famille Martel, qui ex-
ploite déjà deux supermarchés Mé-
tro à Saint-Eustache, en ouvre un
troisième à Deux-Montagnes, la vil-
le voisine. Le IGA Marché Arcand,
de La Tuque, entreprend des tra-
vaux d’agrandissement de 3 mil-
lions de dollars qui doivent être ter-
minés en décembre prochain.
Les Marchés Louise Ménard agran-
dissent de plus de 40 %, soit de
8200 pieds carrés, la superficie de
vente de 17 000 pieds carrés du su-
permarché IGA de l’Île-des-Soeurs ;
des travaux de 4 millions d’ici la
mi-novembre.
Louise Ménard disposera ainsi
d’un réseau de quatre supermar-
chés, neufs ou agrandis, notamment
deux à Saint-Lambert et un au
Complexe Desjardins, à Montréal.
La chaîne Loblaws-Provigo prévoit
plus de 15 projets au Québec d’ici la
fin de l’année, des investissements
de plus de 70 millions, a précisé la
porte-parole, Nathalie Roussel.
Le groupe construira deux Lo-
blaws, à Magog et à l’Ancienne-Lo-
rette, et implantera un nouveau con-
cept dans ses Maxi & Cie de Saint-
Luc, Saint-Laurent et Côte-des-Nei-
ges, qui offriront plus de produits
pour la maison et de vêtements, de
même qu’une pharmacie.
De son côté, Maxi s’établira à Buc-
kingham, Lachenaie et Roberval et
rénovera ses grandes surfaces de
Brossard et de Châteauguay. En ou-
tre, Provigo travaille encore à la pla-
nification de « plusieurs projets »,
mais il est trop tôt pour les annon-
cer, a ajouté Nathalie Roussel.
La chaîne doit par ailleurs achever
d’ici le début de l’an prochain la
construction de son centre de distri-
bution de Québec, amorcée l’au-
tomne dernier, au coût de 70 mil-
lions.
Sobeys Québec a également plani-
fié au moins 15 projets, des
constructions dans la moitié des cas,
pour des IGA Extra (jusqu’à 49 000
pieds carrés) et des IGA (de moins
de 39 000 pieds carrés). « C’est un
gros programme », a reconnu Gaé-
tan Dufresne, vice-président au dé-

veloppement immobilier et com-
mercial, « il n’y a pas beaucoup de
périodes creuses depuis plusieurs
années ».
Gaétan Dufresne construira à l’au-
tomne des supermarchés notam-
ment à Lévis-Lauzon, Sainte-Marie-
de-Beauce, Saint-Joseph-du-Lac,
Sherbrooke et Chambly (déménage-
ment du magasin, qui va tripler de
superficie).
Outre le projet de Louise Ménard,
déjà amorcé, et celui de La Tuque,
Sobeys va également agrandir le
IGA de Saint-Hyacinthe.
Le vice-président négocie par ail-
leurs plusieurs autres projets (ac-
quisition de terrains, zonage), mais
qui ne se concrétiseront pas néces-
sairement tous à court terme.
Pourquoi une telle vague d’expan-
sion dans l’alimentation ? « À cause
des attentes des clients, qui appré-
cient IGA, des marchands qui nous
poussent dans le dos, des initiatives
de Sobeys (pour couvrir le marché)
et des bas taux d’intérêt, selon Gaé-
tan Dufresne. La guerre des pieds
carrés ne s’atténue pas et il faut être
vif. »
« Ce n’est pas pour contrer Wal-
Mart ou Sam’s Club ; Sobeys fait
ses affaires. En 30 ans, il n’y a pas
eu beaucoup de temps morts et
Steinberg, A&P et Dominion ont
disparu. Un ralentissement pourra
cependant se produire si les taux
d’intérêt se mettent à monter. »
(Metro n’a pu préciser son pro-
gramme d’ouvertures, avant de met-
tre sous presse).

Louise Ménard trouve ça difficile
d’investir autant, « mais la compéti-
tion est sévère et il faut se plier aux
règles du marché ». La propriétaire
espère que son IGA pourra ainsi
augmenter ses ventes, mais « ce
n’est même pas assuré. Auparavant,
on agrandissait quand les ventes au
pied carré montaient et que l’élar-
gissement de la gamme de produits
l’imposait. Aujourd’hui, on agrandit
seulement pour suivre la concurren-
ce ».
Le Provigo concurrent de l’Île-des-
Soeurs, agrandi l’an dernier, « va
sûrement réagir ».
Le Métro Martel, ouvert au début
du mois à Deux-Montagnes, dispo-
se d’une superficie de 45 000 pieds
carrés. Est-ce un investissement de
près de 10 millions ? « C’est bon
pour l’économie de la région », a ré-
pliqué Stéphane Martel.
Les affaires vont bien mais la con-
currence est grande. Saint-Eustache
dénombre une dizaine de marchés
d’alimentation pour 41 500 ci-
toyens.
« Tous les détaillants sont ici,
Maxi, Loblaws, IGA et même Super
C, qui appartient à la chaîne Metro,
a expliqué Stéphane Martel. Il n’y a
pas d’autres ouvertures prévues. Du
moins, pas pour l’instant. Plusieurs
s’attendent à la construction d’un
Wal-Mart (qui serait un déménage-
ment) ou d’un Sam’s Club (une
chaîne soeur qui vend aussi de l’ali-
mentation), mais le géant n’a pas
encore demandé de permis à la vil-
le. »

« Ça bouge depuis quatre ou cinq
ans, c’est épouvantable, à Saint-
Eustache. Ça fait beaucoup de mon-
de. Pour se démarquer, la famille
Martel mise sur sa notoriété, le tra-
vail, l’énergie et le service. »
Stéphane Martel n’offre pas de ra-
bais de 5 $ sur les paniers de 50 $,
comme certains IGA Extra et Métro
Plus, mais les Métro Martel accep-
taient les coupons des concurrents,
le printemps dernier.
Outre l’importance des investisse-
ments nécessaires, Louise Ménard
déplore l’allongement des heures
d’ouverture, dans un contexte de
« pénurie de personnel, dans le
commerce de détail et, encore plus
dans l’alimentation ».
Au Danemark, en Italie et en Al-
lemagne, « le dimanche est consa-
cré à la famille. Au Québec, on
veut se distinguer mais on s’amé-
ricanise. On subventionne la fa-
mille mais on ouvre les magasins
le dimanche, forçant les employés
à travailler de plus longues heu-
res. Une chance que je ne suis pas
première ministre, a lancé Louise
Ménard, car je mettrais en place
de vraies politiques sociales. Les
Québécois pourraient prendre de
bons repas en famille. »
« Tous les marchands disent que
les programmes d’ouvertures des
chaînes sont irrationnels et que
certains vont crever », dit Louise
Ménard. Des supermarchés réali-
sent à peine des ventes de
150 000 $ par semaine, plutôt que
les 400 000 $ visés.

PHOTO ARMAND TROTTIER, LA PRESSE ©

Louise Ménard, dans ses rayons de produits régionaux et de plats prêts à manger.
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Microtec hausse encore sa perte
PRESSE CANADIENNE

L’entreprise de services de sécurité
Microtec a enregistré une augmen-
tation importante de sa perte nette
au deuxième trimestre de 2004,
alors que ses revenus baissaient lé-
gèrement.
La compagnie, qui tente de réaliser
une recapitalisation, a annoncé une
perte nette de 532 000 $ au cours de
la période terminée le 30 juin der-
nier, comparativement à une perte
nette de 113 000 $ enregistrée au
deuxième trimestre de 2003.
Les revenus ont été de 7,6 mil-
lions, en baisse de 1,8 % par rap-
port à la période correspondante de
2003.
Les intérêts sur la dette se sont ac-
crus de 632 000 $ au deuxième tri-
mestre de 2004 par rapport à la pé-
riode correspondante de l’an
dernier, « à cause des augmenta-
tions successives par les prêteurs
des taux d’intérêt applicables aux
crédits d’emprunts », a expliqué
hier l’entreprise basée dans le sec-
teur Saint-Augustin-de-Desmaures,
à Québec.
« N’eussent été les charges finan-
cières additionnelles de près de
800 000 $ qu’a dû supporter Micro-
tec au cours du dernier trimestre,
les résultats auraient été conformes
à nos attentes dans les circonstan-
ces et un bénéfice net aurait été en-
registré », a indiqué Raymond Gil-

bert, président et chef de la
direction.
Au début du mois d’août, une
proposition d’injection d’équité de
15,5 millions a été présentée à Mi-
crotec par un groupe d’investis-
seurs, « mais elle n’avait pas reçu
l’approbation de l’ensemble des
prêteurs ».
Le 16 août, Microtec a toutefois
accepté une proposition pour une
autre transaction, « qui devrait re-
cevoir l’aval de l’ensemble des prê-
teurs », a expliqué l’entreprise.
« Dans ce contexte, la direction de
Microtec négocie avec ses prêteurs
une extension, sous certaines con-

ditions, de l’échéance des crédits
d’emprunts actuels jusqu’au 29 oc-
tobre 2004. »
À la fin juin, Microtec avait an-
noncé la démission de six membres
de son conseil d’administration, en
raison du refus de ses assureurs de
renouveler la police protégeant les
administrateurs et dirigeants « à
des conditions satisfaisantes pour
ceux-ci« .
Microtec éprouve de graves diffi-
cultés financières.
Au cours de l’exercice 2003, l’en-
treprise a subi une perte nette de
422 000 $, après une perte de 7,7
millions en 2002.

Affaires

700

Avis

800

715 FINANCEMENT

ARGENT disponible immédiatement, jusqu’ à
2000$ sur auto payée. 514 963-0849

FONDS à prêter sur 1ère, 2e, 3e, hypothè-
que. Notaire Rémilliard 514-767-5331

801 AVIS LÉGAUX, APPELS D’OFFRES

AVIS AUX CRÉANCIERS ET AUTRES
Toutes créances contre la SUCCESSION
ARRIGO OLIVO, anciennement de la ville de
Montréal, province de Québec, qui est décédé
le 31 juillet 2004, doivent être déposées au
bureau des représentants corporatifs soussi-
gnés avant/ou le 23 septembre 2004, par la
suite les soussignés distribueront les biens de
ladite succession en considérant seulement
les créances déjà adressées.
Daté à Montréal ce 23 août 2004,
La Société Canada Trust, 600 boul. de Mai-
sonneuve O., bur. 2920, Montréal Qc H3A 3J2
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LA PRESSE AFFAIRES

Une année de congé payé
pour relancer l’emploi

Perte pour
Ontario
Power
PRESSE CANADIENNE

TORONTO — Le producteur pro-
vincial d’énergie électrique Onta-
rio Power Generation a fait part
ce week-end d’une perte nette de
41 millions au deuxième trimes-
tre échu le 30 juin, par contraste
avec un bénéfice net de 8 mil-
lions un an plus tôt.
Les ventes ont reculé et le bilan
a été alourdi par les coûts attri-
bués à la fermeture à venir de
centrales au charbon, explique
l’entreprise.
Le chiffre d’affaires était de 1,35
milliard, comparé à 1,47 milliard
durant la même période en 2003 ;
la baisse est due notamment à des
arrêts plus fréquents de la centra-
le au charbon de Nanticoke.
Au total du premier semestre, le
bénéfice net est tombé à 23 mil-
lions, comparé à 81 millions sur
les mêmes six mois en 2003.
Des coûts de dépréciation plus
élevés liés à la fermeture prochai-
ne de centrales au charbon, plus
tôt que prévu, d’autres frais de
dépréciation et des prestations de
retraite plus élevées sont les au-
tres facteurs.

JULIEN SIRI
AGENCE FRANCE-PRESSE

STOCKHOLM — Laisser son poste à
un chômeur et rester chez soi pen-
dant un an tout en percevant une
rémunération : telle est l’expé-
rience menée depuis 2002 en Suè-
de pour lutter contre le chômage
et la précarité de l’emploi.
Imposée par le Parti écologiste,
membre de la majorité parlemen-
taire, la friaar (littéralement : l’an-
née libre) est menée à titre expéri-
mental depuis 2002 dans 12
communes du pays.
Le gouvernement social-démo-
crate a décidé de l’étendre à tout
le pays au 1er janvier 2005 en libé-
rant 12 000 emplois par an dans
ce pays qui compte plus de
250 000 chômeurs, sur une popu-
lation de neuf millions d’habi-
tants.
« La Direction des agences pour
l’emploi (AMS) préconise dans le
futur de privilégier plus particu-
lièrement trois groupes sociaux :
les chômeurs de longue durée, les
handicapés et les immigrés », re-

lève Aasa Gunnarsson, porte-pa-
role du ministère du Travail.
Le taux de chômage atteignait en
juillet 5,6 % de la population acti-
ve, un chiffre excessif pour le
royaume dont le généreux filet de
protection sociale, financé par une
pression fiscale élevée, est étroite-
ment lié au nombre d’actifs.
Or tant le gouvernement que le
patronat s’opposent à une réduc-
tion du temps de travail comme
vecteur de création d’emplois :
avec des retraités parmi les plus
vieux et les plus nombreux au
monde et des entrants sur le mar-
ché du travail de plus en plus
âgés, la Suède — 38,5 heures de
travail hebdomadaires et retraite à
65 ans — estime ne pas avoir les
moyens de travailler moins.
Les volontaires de la friaar s’of-
frent une année sabbatique rému-
nérée par l’État à concurrence de
85 % des indemnités de chômage
pour laisser leur place à un de-
mandeur d’emploi, histoire de lui
(re)mettre le pied à l’étrier.
Profil type des candidats au far-
niente payé : une femme (71 %),

âgée de 47 ans, salariée du public.
Les candidats appartiennent gé-
néralement aux catégories de sa-
laire les plus modestes et résident
en province car l’indemnité, pla-
fonnée à 9550 couronnes (1037
euros ou 1700 $CAN environ)
nettes par mois, est insuffisante
au regard du coût de la vie dans
les grandes agglomérations.
Birgitta Wiklund, 45 ans, répond
à ces critères. En novembre 2002,
elle s’est envolée pour trois mois
de soleil en Thaïlande. « Sans l’ai-
de de l’État, je n’aurais jamais pu
m’offrir ce congé », confie à l’AFP
cette employée d’une... agence
pour l’emploi.
Voyages, études, enfants, pêche à
la ligne ou création d’entreprise,
les partants sont libres d’occuper
leur temps comme ils l’entendent,
à la condition de ne pas occuper
d’emploi salarié ailleurs.
Paer-Olov Karemar, comptable
de 58 ans, en a profité pour se re-
convertir. Il a monté sa société
aux États-Unis et déposé trois bre-
vets de comptabilité électronique.
« J’ai toujours été un innovateur,

mais pas un homme d’affaires. Mes
six mois de liberté m’ont permis de
trouver une structure, un réseau, et
des façons de développer mes idées.
Encore plus que de réaliser mes rê-
ves, je me suis réalisé », confie-t-il.
En moyenne, 52% des « sup-
pléants » se voient offrir la possibilité
de rester dans l’entreprise, selon
l’Institut suédois d’évaluation de la
politique de l’emploi.
Jan Stenvall, chiropraticien de for-
mation resté handicapé après un acci-
dent de la route, espère être de ceux-
là à la fin de son contrat en décembre
avec une agence pour l’emploi. Un
contrat à durée indéterminée lui per-
mettrait, dit-il, de retrouver une vie
professionnelle adaptée à son handi-
cap.
Le coût de la friaar ? 159 millions de
couronnes sur trois ans (17,3 millions
d’euros). Mais « ce que l’État perd
d’un côté en subventionnant ce pro-
gramme, les caisses de l’AMS l’éco-
nomisent sur les allocations non ver-
sées. Ce qui est inestimable, c’est
l’effet sur la santé et le moral des
Suédois », affirme un porte-parole
des Verts.

L’Association des concessionnaires Cadillac du Québec suggère aux consommateurs de lire ce qui suit. Offres d’une durée limitée, réservées aux particuliers, s’appliquant aux modèles neufs 2004 en stock, excepté CTS-V et XLR. Sujet à l’approbation du crédit de GMAC. Les frais reliés à l’inscription au Registre des droits
personnels et réels mobiliers et droits payables à la livraison. *Taux de financement à l’achat de 1,9 % pour des termes allant jusqu’à 48 mois sur les modèles admissibles. **Basé sur le nombre de hp. Ces offres sont exclusives et ne peuvent être jumelées à aucune autre offre ni à aucun autre programme incitatif d’achat ou de
location à l’exception des programmes de La Carte GM, des Diplômés et de GM Mobilité. Le concessionnaire peut vendre ou louer à prix moindre. Un échange entre concessionnaires peut être requis.

Renseignez-vous chez votre concessionnaire participant, à gmcanada.com ou au 1 888 446-2000.

1,9%

CADILLAC CTS
En tête d’un test
comparatif du magazine
Road & Track de
juin 2004 opposant
les Volvo S80 T6,
Audi A6 Quattro,
BMW 530i, Jaguar S-Type,
Mercedes E320 et
Chrysler 300.

CADILLAC SRX
Meilleur utilitaire
sport de luxe en 2004
selon le magazine
Car and Driver devant
les Porsche Cayenne,
Volkswagen Touareg
et Infiniti FX35.

financement
à l’achat sur
la plupart des
modèles 2004*

Privilèges offerts en exclusivité à tous les propriétaires Cadillac :
Garantie limitée et programme d’entretien prescrit sans frais de 4 ans ou 80 000 km, service de communication et d’assistance
OnStar intégré au véhicule avec un abonnement d’un an, le dépannage routier 24 heures et le transport de dépannage.

CADILLAC ESCALADE
Plus de puissance que
les Lincoln Navigator,
Lexus LX 470 et Infiniti QX56.**
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PME LA PRESSE AFFAIRES

Exporter est vital pour Moderco
R I CH A R D DU P A UL

Entendre le PDG de Moderco dé-
crire son horaire de travail a de
quoi vous laisser à bout de souffle.

Le jour de notre rencontre, il ve-
nait juste de terminer « une tour-
née » de deux jours avec le nou-
veau directeur des ventes de
l’entreprise, qui prendra en charge
le très important marché américain.
Il fallait maintenant trouver du
temps pour accueillir un distribu-
teur venu de Londres, afin d’élabo-
rer une stratégie pour le marché
britannique.
Envolée plus tard pour Madrid
afin de « cimenter » une entente
avec un autre distributeur, ajoute-t-
il.
Puis cap vers le Sud, pour un sé-
jour au Brésil cette fois, afin de
donner suite à une récente rencon-
tre avec un client de passage au
Québec...
C’est ainsi que se déroule, du
moins la plupart du temps, la vie
de Michel Julien, le grand patron
de Moderco — un fabricant de
cloisons mobiles établi à Bou-
cherville.
Moderco vient de remporter la
palme aux Mercuriades 2004, dans
la catégorie « PME-exportation »,
de la Fédération des chambres de
commerce du Québec. Mais gagner
un prix d’exportation a... un prix.
Ne se mérite pas un tel honneur ce-
lui qui n’aime pas voyager et y
mettre de gros efforts.
« On ne gagne pas des concours
du genre en restant assis à son bu-
reau (...) Je passe 60 % de mon
temps à voyager. J’adore ça, même
si c’est parfois fatigant », confie M.
Julien avant de raconter un récent
marathon gastronomique à Madrid
avec des clients bien gourmands...

À la conquête des marchés
Malgré ses 60 ans, l’homme a les
atouts nécessaires pour la conquête
des marchés extérieurs.
Grand, costaud, regard incisif. En
prime, notre homme a la parole et
le sourire faciles. On l’imagine ai-
sément en train de charmer ses in-
vités, de convaincre un client hési-
tant. M. Julien, qui se décrit
comme un coach et un motivateur,
trouve même le temps de siéger au

conseil de plusieurs organismes
d’affaires sur la Rive-Sud.
Exporter est vital pour Moderco,
qui est présente dans 22 pays. On
trouve ses cloisons mobiles dans
un hôtel de Tel-Aviv, une école de
Chicago, un centre des congrès à
Maracaibo (Venezuela)... ainsi
qu’au « nouveau » Palais des con-
grès de Montréal, à qui Moderco a
fourni des cloisons de près de 9
mètres de hauteur. Une affaire de 2
millions de dollars.
La société réalise près des deux
tiers de son chiffre d’affaires à
l’étranger. Moderco a tâté les mar-
chés extérieurs une première fois
en 1992, mais il aura fallu cinq ans
de travail et d’investissements pour
connaître du succès.
Actuellement, la moitié de ses
ventes à l’étranger se font aux
États-Unis, où la société mijote une
expansion importante. « D’ici trois
ans, nos ventes devraient doubler à
30 millions et ce, surtout à cause
du marché américain », prédit le
PDG. Il évalue le marché des cloi-
sons mobiles aux États-Unis à 150
millions, contre de 12 à 14 millions
au Canada.
Moderco est présente dans toutes
les Amériques. Mais l’entreprise
veut combler certains « vides »,
comme le Brésil qui fait partie des
cibles personnelles de M. Julien.

De plus, le PDG souhaite investir
des marchés européens bien précis,
comme l’Espagne, le Royaume-Uni
et le Portugal notamment.
Et, évidemment, il y a la Chine.
« C’est un marché énorme. Juste à
Pékin, on parle de construire 450
hôtels d’ici quatre ou cinq ans »,
souligne-t-il. Pour la Chine, Mo-
derco entend y établir une usine
avec un partenaire.

Période difficile
Il reste que l’exportation est une
avenue parsemée d’embûches, sur-
tout lorsqu’on se heurte au jeu des
devises. Moderco vient de traverser
une période difficile causée en par-
tie par la forte hausse du dollar ca-
nadien. En plus, la chute de l’in-
dustrie du voyage, dans la foulée
des attentats du 11 septembre 2001
et de l’épidémie de SRAS, a fait
mal car le secteur de l’hôtellerie re-
présente environ 40 % des ventes
de l’entreprise.
Malgré tout, Moderco a réussi à
maintenir son chiffre d’affaires, un
exploit dans les circonstances. « On
est content, et les banques le sont
aussi. Plusieurs concurrents ne
peuvent pas dire la même chose »,
dit le PDG.
Fondée en 1980, Moderco a connu
une croissance soutenue au fil des
ans.

D’une boîte de six employés,
comptant 10 distributeurs et des re-
venus de moins de 1 million, elle
est devenue une entreprise dénom-
brant 100 employés, plus de 125
distributeurs et un chiffre d’affaires
de 15 millions.
Cette expansion a obligé Moderco
à s’étendre : son usine de 7000
pieds carrés, à l’origine, a grandi à
50 000 pieds carrés.
Victime d’une crise de croissance,
Moderco a dû prendre des mesures

il y a cinq ans pour accroître sa
productivité, adoptant des métho-
des de production à valeur ajoutée
(PVA) et les méthodes kaisen.
Si bien que la division production
a dépassé l’équipe des ventes.
« Les gars de la production nous le
disent : allez chercher des ven-
tes ! » rapporte M. Julien.
Moderco a aussi investi beaucoup
en R & D au fil des ans. M. Julien
démontre fièrement le fonctionne-

ment de la nouvelle cloison « Crys-
tal », qui est en grande partie
transparente avec ses deux pan-
neaux en verre. Au simple toucher
d’une télécommande qui active un
store vénitien à l’intérieur, cette
cloison devient complètement opa-
que.

La relève
La croissance et les voyages, c’est
stimulant. Mais Michel Julien a cru
nécessaire l’an dernier de préparer

la relève.
Il a cédé le contrôle de son
entreprise à « trois jeunes »
de Moderco, dont son fils Sté-
phane, en plus de vendre une
participation de 40 % à la
Caisse de dépôt et placement
du Québec.
« Il y a sept ou huit ans, j’étais
préoccupé par la continuité.
Dans une PME, le PDG est

souvent la pierre angulaire pour tout
le monde. Les banques, les fournis-
seurs, même les compétiteurs », ex-
plique M. Julien, qui entend cepen-
dant demeurer en poste plusieurs
années.
« J’aime mon rôle de coach (...) Ça
fait des années que je n’ai pas de tra-
vail comme tel dans les opérations
quotidiennes chez Moderco. Ça fait
15 ans que je n’ai pas signé de chè-
ques », affirme fièrement M. Julien.

PHOTO ARMAND TROTTIER, LA PRESSE ©

Michel Julien, PDG de Moderco, fabriquant d’unités murales rétractables, aime son rôle de coach.

« La Chine est un marché
énorme. Juste à Pékin,
on parle de construire
450 hôtels d’ici quatre
ou cinq ans. »
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Kruger célèbre ses 100 ans à son image
K AR I N E FO R T IN
PRESSE CANADIENNE

Côte-des-Neiges n’était qu’une ban-
lieue de Montréal quand le Néo-
Québécois Joseph Kruger y a établi
un entrepôt pour son commerce de
papiers fins, en 1904.
Ce terrain, situé à des kilomètres du
quartier des affaires, est demeuré tout
au long du siècle le coeur d’une en-
treprise aussi sobre et discrète que
puissante qui emploie aujourd’hui
près de 11 000 personnes sur trois
continents.
Gérée par le petit-fils du fondateur,
Joseph II, qui en est d’ailleurs le pro-
priétaire unique, Kruger se classe
parmi les grandes compagnies fores-
tières canadiennes.
Elle est sans conteste l’une des plus
grosses entreprises non inscrites en
Bourse au pays.
En 2003, son chiffre d’affaires s’est
établi à 2,9 milliards, comparative-
ment à 3,2 milliards pour Cascades et
4,8 milliards pour Domtar.
Selon le vice-président et chef de
l’exploitation, Bernard Routhier, la
moitié de ces revenus proviennent de
la division Papiers pour publication,
qui compte entre autres parmi ses
clients des grands groupes de presse
américains comme Ganett et le New
York Times.
La division Papiers Scott, qui fabri-
que notamment le papier hygiénique
Cottonelle et les Scott Towels, est
responsable du tiers des ventes de la
société. Le reste provient des activités
de Kruger dans les domaines du car-
ton (20%), de l’énergie, de l’envi-
ronnement et du bois d’oeuvre.
C’est le père de l’actuel président
qui a amorcé la transformation de

l’entreprise familiale en géant indus-
triel, dans les années 1950. Arrivé
aux commandes de la société à l’âge
de 25 ans en 1927, Gene Kruger a
successivement acquis des usines de
papier journal et de carton en faillite
à Bromptonville et Sherbrooke avant
de mettre pied en Amérique du Sud
en 1956.
La compagnie montréalaise est en-
core propriétaire aujourd’hui de Pa-
peles Venezolanos (Venezuela) et de
Papeles Nacionales (Colombie), qui
se spécialisent dans la fabrication de
papiers tissus.
Dans les décennies qui ont suivi,
Kruger s’est considérablement diver-
sifiée en achetant des actifs en Mauri-
cie, en Abitibi, sur la Côte-Nord, en
Ontario, à Terre-Neuve, aux États-
Unis et jusqu’en Angleterre.
La compagnie s’est en outre dotée
de scieries, d’usines de recyclage et
de centrales hydroélectriques. A une
certaine époque, Kruger produisait
même de l’aluminium !
Comme elle n’est pas cotée en Bour-
se, l’entreprise n’a pas d’obligations
de rendement envers ses actionnaires.
« Le seul moteur des Kruger c’est
leur esprit d’entrepreneur », fait va-
loir M. Routhier, qui est au service
de l’entreprise depuis 13 ans. Tous
les investissements réalisés par la so-
ciété depuis 100 ans ont été financés
à même son encaisse.
« On va à notre rythme, en fonction
des cycles de l’industrie, en mainte-
nant un taux d’endettement raisonna-
ble », insiste le vice-président.
Kruger a la réputation d’être bien
gérée. Leur légendaire prudence en
affaires aurait même permis aux héri-
tiers de Joseph Kurger d’amasser
l’une des plus grosses fortunes pri-

vées du Canada. Au milieu des an-
nées 1990, on l’évaluait à 750 mil-
lions au bas mot. Il est impossible de
savoir ce qu’il est advenu de cette
somme. Joseph Kruger II en dit en
effet le moins possible sur lui et sur
sa compagnie, refusant presque systé-

matiquement les entrevues.
Pour le centenaire de la compagnie,
le chef d’entreprise a remis à ses em-
ployés une cassette vidéo récapitulant
en images un siècle d’industrie. Mais
aucune célébration éclatante n’est au
menu. Il semble que ce ne soit tout

simplement pas le genre de la mai-
son. « Le 100e anniversaire est à
l’image de la compagnie. Il n’y a rien
de spectaculaire. Ça reste très sim-
ple », insiste Bernard Routhier.

Prendre des risques
Malgré son âge vénérable, la com-
pagnie Kruger continue à prendre
des risques, à étendre ses affaires.
Au cours des dernières années, elle
a ainsi investi plusieurs millions
dans la relance de la papetière Waya-
gamack, de Trois-Rivières.
Alors que ses rivales comme Abiti-
bi-Consolidated et Domtar rédui-
saient leur effectif, elle embauchait.
Aucun établissement de la société n’a
été fermé en dépit de la crise du bois
d’oeuvre.
Si la compagnie veut fêter son bi-
centenaire, elle devra néanmoins re-
lever des défis de taille.
Celui de la productivité, d’abord.
D’après M. Routhier, l’est de l’Amé-
rique du Nord est l’un des endroits
où il est le plus coûteux de faire de
l’exploitation forestière et de la
transformation des produits du bois.
« Le prix de la fibre est le plus élevé
au monde », affirme le vice-prési-
dent. La main-d’oeuvre n’est pas
abordable et l’énergie l’est de moins
en moins.
Et puis il faudra aussi assurer la
relève. Nul n’est éternel et peu
d’entreprises québécoises ont
survécu au passage de trois géné-
rations... Au sein de l’entreprise,
on assure que la question a déjà
été abordée. Mais d’après ses col-
lègues, à 60 ans Joseph Kruger II
consacre plus de 12 heures par
jour à son travail. Et il se dit en-
core bien loin de la retraite...

PHOTO IMAGE-MÉDIA MAURICIE

Kruger est gérée par le petit-fils du fondateur, Joseph Kruger II, qui en est
d’ailleurs le propriétaire unique. L’entreprise se classe parmi les grandes
compagnies forestières canadiennes.

.

L’ENTREPRISE

Moderco Inc.
Fondation : 1980
Président : Michel Julien
Activités : La société fabrique des
cloisons mobiles utilisées dans les
hôtels, les centres de congrès et
les écoles, ainsi que des portes
accordéons servant surtout aux
gymnases
Effectifs : 100 environ
Chiffre d’affaires : 15 millions
Siège social : Boucherville
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101 ÎLE DE
MONTRÉAL

AHUNTSIC CENTRE, Grand
bung. de prestige, 5000 pi2 ,
près de tout, 680 000 $. 50 $
par visite, 514-346-1747

MERCIER, NOUVEAU! 2 min.
métro, sur rue calme, joli bung.
dét., réno, 4 ch., 2 s/bains, cour.
Occ. rapide! Imm. GMA ctr,
M.-A. Gouazou, 514-727-0293

ROSEMONT, arbres matures,
cour int. côté sud, parc, tranqui-
lité, services, 15e. 51⁄2 + mezz.,
3e, 1150 pi2 , 3 balcons, élec-
tros, garage, rangement.

220 000 $. 514-723-0990

ROSEMONT
12e av. près de Beaubien, tri-
plex + 2 bachelors, 61⁄2 proprio
occ. Portes patio, bow windows.
Chauffage élect. Stat. arrière.
Poss. de revenus 28 900 $.
390 000$ nég. 450-246-4411.

105 LAVAL,
RIVE-NORD

ROSEMÈRE bung ’89 11 pces,
3 ch, 3 s/bain, a/c, foyer, coin
rue, 259 000$, 514-214-0831

TERREBONNE 3 terrains, su-
perficie totale 21 500 pi2 , 1 im-
meuble 8500 pi2 , 514-704-6815

106 RIVE-SUD

ABSOLUMENTSuper split
avec gar., 3 ch. (2+1), 11⁄2 s/
bains, s/sol fini, paysager, sec-
teur central, St-Hubert, impec.
189 900$. 514-592-4938

BROSSARD, vue imprenable
sur le fleuve, prop. près de
l’eau, design unique, foyer, gar.
double. Pour un style de vie dif-
férent. 439 000 $. M. Riendeau,
Re/Max crtr. 450-651-8331.

JARDIN La Collectivité, cott.,
en rangée, 91, 3 ch., bureau, s/
sol fini, garage, piscine, H.T.
Rendez-vous. 450-928-9108

ST-ANTOINE-SUR-RICHELIEU
Cottage centenaire, vue pano-
ramique, 4 c à c, int. lattes de
bois, avec terrain sur le bord de
la rivière, garage, atelier. Inf.
450-787-2263, 450-742-7864.

ST-BRUNO, bung. 3 ch., clima-
tisé, près centre-ville, beau ter-
rain, 158 000$. M Beaudoin
514 924-2771 Imm. Satisfaction

109 LAURENTIDES
LANAUDIÈRE

STE-ANNE-DES-PLAINES
Bung. 3 ch., 2 s/bains, th-pom-
pe, grand terrain privé, haut de
gamme, poss. rev. 20 000$/an,
grand deck cabanon, 155 000$
450-477-1935, 514-793-0972

STE-ANNE-DES-LACS, ma-
gnifique maison neuve 3000 pi2

en montagne, vue panorami-
que, 2 foyers pierre, plafond 9’,
gar. double, terrain 35 000 pi2 ,
492 000 $. 514-239-3378

110 ESTRIE,
CANTONS DE L’EST

DANVILLE, cott. avec ferme
bovine 230 acres avec rivière,
très b ien située. 819-839-2864

112 BORD DE L’EAU

A MORIN HEIGHTS, dans un
parc privé de 2500 acres, ter-
rains 225 000 pi2 , 260’ de rive
sur le lac Balzac, 0,60$ le pi2 .
450-602-0591, 514-951-7755.

www.lacbalzac.com

ST-ADOPLPHE D’HOWARD
48 acres, ruisseaux, montagne,
2 000 pi. sur le lac Vingt Sous.
Forêt mature. Privé. Parfait
pour domaine. AUSSI: 150
acres sur le lac. Montagne. Vue
formidable. 450-297-4242.

113 ÉTATS-UNIS
HORS FRONTIÈRE

POMPANO (Floride), maison
mobile de 60 pi dans parc pour
55 ans+. Grand terrain, meublé,
2 ch., 2 s/bains, a/c central, abri
ext., 7000 $ US. 954-784-0372

115 CONDOMINIUMS,
COPROPRIÉTÉS

A MTL, superbe condo, const.
2000, très grand 41⁄2, unité coin,
face au Stade, à 2 pas du mé-
tro, pl. bois franc, patio 15X17.
199 500$ nég., 514-253-1488.

BROSSARD, vue rivière, fleu-
ve, 41⁄2 céramique, pl. flottant,
walk- in, patio 19 x 25, gar.
int.(2) 159 000 $. 450-619-6715

Canal - Marché
Condos et lofts en béton, sur le
Canal, Marché Atwater, 500 à
3000 pi. car. 514-937-2100.

CANDIAC, aubaine: grand 41⁄2,
climatisé; foyer, très éclaire. Li-
bre. 117 000 $. 514-947-3319.

GRANBY grand 41⁄2 sur 2 éta-
ges, 1400’car., const. 2000, ga-
rage, secteur recherché, vue
sur mont Yamaska. 155 000$.
Pas d’agent. 1-450-360-9494.

ILE DES SOEURS, luxueux,
81⁄2, foyer, terrasse, spa, gara-
ge, 319 000 $, 514-898-9848

MÉTRO LONGUEUIL
Condo luxueux relié au métro.
VUE FLEUVE; 51⁄2, 3 ch., 3 s/
bain, 2 stat. int. Vente 795 000 $
ou à louer. 450-679-8999

PLATEAU, condo 41⁄2, à 2 pas
métro Laurier, foyer, pl. bois
franc, aspirateur central, syst.
alarme, entièrement redécoré,
niveau terr., 175 000 $. 5325
Drolet, 514-694-3344

ST-LAMBERT, du Rhone, 41⁄2
100% rénové. Bijou! Au 1er
côté jardin, 2 stat., 7 électros.
195 000 $. 450-672-5512

ST-LAMBERT.Superbe mai-
son de ville en condo, 81⁄2, 3 + 1
ch. foyer, gar. int. piscine. Pro-
prio. 541-605-4242. 189 900 $.

115 CONDOMINIUMS,
COPROPRIÉTÉS

ST-LAURENT (ville), rue Muir,
luxe, 31⁄2, 6 électros, a/c, pl.
bois, gar. int. 514-583-0464.

www.cheaib.org/850muir

117 CHALETS
À VENDRE

ILES DE LA MADELEINE
site exceptionnel, directement
sur la plage, 418-548-9743
cell: 418-820-5130

cyrg@caramayl.com

121 FERMES,
TERRES

2 FERMETTES, à Rougemont.
10 et 20 acres, avec lac, mai-
sons, bâtiments 450-469-4287

CHARLEVOIX, fermette 7.2 ar-
pents car. zoné vert; 1 terrain:
110 000 pi car. 1 boisé 20 ar-
pents car. 418-665-6286

ST-JEAN-BAPTISTE, maison
de campagne avec petite caba-
ne à sucre au pied du Mt-St-Hi-
laire, plusieurs bâtiments, 24
arpents, 339 000 $.
450-467-3953, 450-618-0235

122 TERRAINS
RÉSIDENTIELS

À LAC LONG bord et vue lac.
Lots privés, boisés, ruisseaux.
Estrie, 1h Mtl. 450-297-3555.

ESTRIE, montagneux, boisé,
vue, petit ruisseau, pour const.
en bois, pierre ou brique, 2.5, 3
et 5 acres 35 000$ et plus. Faut
voir. 450-297-3513

RAWDON, (campagne), plu-
sieurs terrains boisés, 165X200
et + si désiré. 450-834-3157

SHERBROOKE /GOUIN E
300 000 pi2 . Rés. et comm.

Prix compétitif! 514-387-9381

ST-SAUVEUR, boisé 150 x
242. Accès au lac des Becs-
cies. $0.55ç le pi.
450-377-1650.

STE-MARGUERITE LAC
MASSON, 4 terrains boisés +
ruisseau, =10 acres. Accès au
lac. 135 000 $. 450-641-3095

123 PRÊTS
HYPOTHÉCAIRES/

RÉSIDENTIELS

L’HOMME À CONNAÎTRE
1ère, 2e hyp. rés. ind. comm.

C. St - Onge ctr. (514) 733-4214

131 À LOUER
ÎLE DE MONTRÉAL

2 CONDOS NEUFS
à louer, 1er semi-meublé, 2e

meublé et décoré. Information:
1-305-868-3017, 514-938-0488

31⁄2, N.D.G., près Concordia,
chauffé, eau chaude, équipé, li-
bre, 560 $, 450-443-0004

31⁄2 penthouse 725$
eau chaude, garage intérieur,
ascenseur, tranquille, sécuritai-
re, béton, 3320 Gouin est, près
St-Michel et la Rivière, piste
vélo et marche, Villa Gouin,
514-898-3325, 514-324-3175.

À AHUNTSIC, 41⁄2, calme, tout
incl., inso., propre, repeint, bal-
con, Message 514-956-8827

A AHUNTSIC, métro H.-Bou-
rassa, 41⁄2 fermé tout inclus,
s/lavage, 660$, 514-331-7103

À ANJOU, grand 41⁄2 dans
5plex, 1er, 2 ch., près des com-
modités, 530$, 514-352-5873

ACADIE boul 10 500, 11⁄2 à 41⁄2,
style condo, a/c, piscine, sécuri-
taire, paysagé, 514-335-3377

AHUNTSIC, 1 mois gratuit (Do-
maine St-Sulpice), grand 71⁄2
(1510 pi2 ) haut duplex, foyer, a/
c. Sept, 1065$. 514-381-6657.

AHUNTSIC, 41⁄2 ou 51⁄2, 1er
sept., 675 $ ou 795 $. Balcon,
514-743-7198 / 514-322-5719

AHUNTSIC, 51⁄2 de luxe moder-
ne, grandes pièces avec fen-
êtres, pl. bois franc, près de
tous les services: autoroute,
écoles, métro, etc. + 3 pièces
au s/sol. 1200$. 514-325-2570

AHUNTSIC, 61⁄2, 2e, pl. bois
franc, plafond 9 pi., murs bri-
ques, près piste cyclable et mé-
tro, 925$. 514-914-2144

AHUNTSIC, condo 41⁄2 récent,
a/c, gar., électros, parc, non
chauffé, 850$. 450-687-4159

AHUNTSIC, duplex réno, face
parc. haut 61⁄2 + gar., 1200$.
Bas 61⁄2 + s/sol + gar., terrain
7000 pi2 . 1400$. 514-296-5435

AHUNTSIC, grand 41⁄2 + s/sol
fini, pl. bois, 2 s/bains, patio +
terrain clôturé, calme, parc, mé-
tro, sept., 950 $. 514-331-9432

AHUNTSIC, rue Métivier/
Gouin O., 21⁄2 s/sol 2plex, poêle
frigo, élect. incl., 514-332-8635

AHUNTSIC, superbe 51⁄2, bord
de l’eau, réno. 2 ch., 850 $, libre
1er sept. 514-683-8918

AHUNTSIC, terr. Fleury, 31⁄2,
poêle/frigo, 570$ chauffé, eau
chaude, 01 sept. 514-324-8257

AHUNTSIC ADJ. 8632 St-De-
nis, près métro, 71⁄2 r.-de-ch. +
s/sol, stat. Libre. Ou idéal pour
bureau 514-924-0005

ANJOU, 41⁄2, 2 ch. fermées;
près des Galeries d’Anjou; oct.
900 $ tout incl. 514-740-3813

ANJOU, semi sous-sol, clair,
4 électros, propre, 425$ tout in-
clus. Libre, 514-351-6260.

À ST-LAURENT, 21⁄2, 31⁄2, 41⁄2,
poêle et frigo, chauffé, garage,
métro du Collège.

514-747-3298

AV. D’OUTREMONT, 11⁄2
chauffé meublé, éclairé, près
métro, libre, 514-277-4606.

BEAU 51⁄2, 100% rénové; rue
Charlemagne; sept. Pas d’ani-
maux. 750 $. 514-384-9852

BEAUX 21⁄2, propre, (métro
Sauvé), pas d’animaux, 450$
chauffé, 514-384-9852

131 À LOUER
ÎLE DE MONTRÉAL

BERCY/Sherbrooke, faut voir,
super beaux 31⁄2 chauffé, réno-
vé, équipé, ensoleillé, pl. bois,
balcon, métro, idéal étudiants
514-287-3376

BERRI / UQAM,
11⁄2 - 450$ 21⁄2 - 600$ 31⁄2 - 800$
61⁄2, 4 ch. fermées, 1800 $

tout inclus 514-843-3313

C.D.N., 11⁄2, 31⁄2, 51⁄2,
bien situés près U de M, H.E.C.,

métro. 514-223-9924

C.D.N., 31⁄2, 1er sept.
chauffé, poêle - frigo

(514) 736-0706

C.D.N., 41⁄2, St-Kevin, près U de
M., métro, calme, chauffé, équi-
pé, dernier étage, 815$ et demi
s/sol (très éclairé), 700$. Libre
1er Septembre. 514-341-0290

C.D.N., 41⁄2, U de M, Linton, tout
rénové, meublé, tout équipé,
chauffé, éclairé, 1400$ ou
chambre 700$. 514-918-1813

C.D.N., 41⁄2 chauffé
3115 Linton #5.; 31⁄2, métro
Beaubien 736-2969 / 272-3950

C.D.N., 61⁄2 chauffé, adj. Outre-
mont, près HEC, U de M,
1050$, libre. 514-892-0717

C.D.N., app. 31⁄2, 41⁄2, à voir, ré-
novés, près U de M et hôpitaux,
équipés, chauffés, personne
calme, non fumeur, pas d’ani-
maux, 750 $, 825 $, libre immé-
diatement, 514-739-9850

C.D.N., bas de duplex, près
U de M, Lacombe, dès sept.,
très grand 61⁄2 rénové, pl. bois,
ensoleillé, 2 balcons, chauffé,
électros, 1600$. 514-345-0207

C.D.N., Dupuis, super beau
31⁄2- 41⁄2 , faut voir, chauffé, ré-
nové, pl. bois , équipé, ensoleil-
lé, balcon, 5 min. pied métro,
près U. de Mtl, 514-733-1371.

C.D.N., faut voir, super beau,
41⁄2, 51⁄2, non chauffé, tout réno,
fenêtres et s/bain neuves, cuisi-
ne réno, bien situé, près UdeM,
ensol., balcon, 514-739-5652

C.D.N., grand 21⁄2, poêle-/frigo
incl., balcon, lav./séc. au s/sol,
1er sept., 365$, 514-739-3143

C.D.N., HEC, 41⁄2 chauffé
3115 Linton #5.

514 736-2969 / 514 272-3950

C.D.N., HEC- UdeM. Grand 41⁄2
chauffé, pl. bois, électros, bal
con. Août 825$ 514-739-5112

C.D.N., Lacombe, haut duplex,
71⁄2, rénové, chauffé, à voir,
1700$. 514-738-8110

C.D.N., près U de M, HEC et
tous les services, faut voir, su-
per beaux 31⁄2 , 41⁄2, chauffés,
tout rénové, s/bains + cuisine
neuves, buanderie, ensoleillé,
balcon, 514-739-5652

C.D.N., près U de M, 51⁄2, 1er,
entrée lav./séc. + lav./vaiss. +
s/sol, boiseries, 1090$. Et 2e,
950$, 1er sept. 450-621-3265

C.D.N., rue Decelles, face Col-
lège Brébeuf, équipés, beaux
jardins, 31⁄2, 940 $; 41⁄2-1100 $,
51⁄2-1200 $. 514-345-0185

C.D.N.,tranquillité, sécurité,
beau 31⁄2 rénové, 7 électros, 5
min. métro. Idéal personne seu-
le. 775 $ chauffé. Libre.
514-731-4841 450-827-2305

C.D.N. 2850 Kent coin Darling-
ton, 4e, grand 31⁄2, fraichement
repeint, chauff. eau chaude,
poêle, frigo, imm. 650 $.
514-489-4764, 514-737-1567

C.D.N. 3331 Maréchal, 31⁄2,
700$ chauff., poêle/frigo, pro-
pre, 1 ch.fermée, 514-341-4721

C.D.N. 31⁄2, 1er oct.
propre, chauffé, poêle, frigo
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C.D.N. Édouard Montpetit. 31⁄2
chauffé, électros, près HEC et
métro,libre, 514-738-3020

C.D.N. Victoria/ Decelles, 51⁄2,
3 ch., très clair, 850$,
514-781-8168

CENTRE-VILLE très beau con-
do 41⁄2, terr. foyer, 1er sept.
850$ 514-998-0738

CENTRE SUD grand 41⁄2, 950’
car., réno, bois franc, 600 $,
514-495-1953, 514-721-4041

CHAMBORD Jarry, 51⁄2 fermé,
pl. bois verni, frais peint, sysè-
me d’alarme, 1er plancher,
850$. 514-725-7958

CUVILLIER 31⁄2, ch. fermée,
entrée lav/séc., 550$ mois, ré-
férence exigée, 514-979-7844.

DEUX beaux 21⁄2, coin Rachel
et Valois; libres. 475 $. Pas
d’animaux. 514-384-9852.

DORVAL, 41⁄2, 51⁄2, chauffés,
semi meublés, très propres.
514-636-9401, 514-696-3109

EDOUARD-MONTPETIT, près
UdeM et HEC, 31⁄2 libre imm.
514-731-7770, 514-488-3133

HOCHELAGA, beau 51⁄2, frais
rénové, grande cuisine, 2 ch.
fermées, salon double, 3e,
725$, 450-451-0975 message.

HOCHELAGA-MAISONNEUVE
rue Adam, beau 31⁄2, 450$.

Libre. 514-277-2996
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ILE-DES-SOEURS
5 min du centre-ville
PRIX EXCEPTIONNELS
Studio à partir
de 599 $ / mois
31⁄2 à partir de
689 $ / mois
41⁄2 à partir de
799 $ par mois
51⁄2 à partir de
949 $ par mois
Maison de ville
3 et 4 ch à partir
de 1399 $ / mois
* Chauffage et

électros
Transport en commun

au 7 minutes
www.smialouer.com

Appeler au
514-769-8982
ou 514-886-4487
Ouvert 7 jours par semaine
R 131

; :
ILE-DES-SOEURS, spacieux
condo aire ouverte, 1000 pi2 ,
balcon et vue sur ville, 5 élec-
tros, stat. int, piscine ext., Appe-
ler apres 17h, 514-769-9665

ILE DES SOEURS, 41⁄2 semi
meublé, très éclairé, chauffé.
Stat. inclus. Animaux acceptés.
1er sept. 1 mois gratuit. 1200$.
514-769-6615, 418-953-6289.

LACHINE, 5e ave. 31⁄2, 41⁄2,
rénos. électros optionnel, sept.
400 $, 435 $, 514-378-0386

LACHINE, bas de duplex réno-
vé, 91⁄2, près d’un parc et du ca-
nal, 900$/mois pas chauffé,
avec réf. 514-469-9883

LACHINE, haut duplex grand
51⁄2, boiseries, 875 $ chauffé,
450-229-8291, 514-386-5997.

LACHINE 279 45e av., grand
41⁄2, réno, propre, 500 $ libre,
514-730-0536; 514-830-9085

LASALLE, APP. CHAUFFÉS
21⁄2 - 31⁄2 - 41⁄2, quartier

résidentiel, près tous services.
514 363 - 3305

LASALLE, complexe jardin-
famille, près commodités et
parc, chauff., eau chaude, stat.,
21⁄2, 31⁄2, 41⁄2, 51⁄2, 514-364-3369

LASALLE, grand 31⁄2 rénové,
très propre, pres tous les servi-
ces. 460$. Réf. 14-942-8957.

LOGAN, 61⁄2 complètement ré-
nové, bois franc, ensol. 800$
514-830-9649, 514-830-3727

MERCIER, Métro Cadillac, rue
Duquesne; 31⁄2 r.-de-ch., réno;
stat. 415 $. Sept. 450-665-4111

MÉTRO BEAUDRY
41⁄2, 2 ch., entrée lav. / séch.,
725 $. 514-522-0870

MÉTRO BEAUDRY, condo
neuf 1400 pi car. sur 2 étages; 1
ch., foyer, 5 électros. 1300 $.
1er sept. ou oct. 514-817-2818

MÉTRO Cadillac, condo 41⁄2,
100% neuf, a/c, 1000 $, stat.,
514-341-0432 après-midi

MÉTRO FABRE, 11⁄2
non chauffé, libre, poêle/frigo,
libre. 514-725-5598

MÉTRO IBERVILLE, 31⁄2
fermé, 3e, libre 1 er, oct., 475$

514-928-2006

MÉTRO Jean-talon, grand 51⁄2,
3e, 2 ch., pl. bois franc, balcon,
tout réno, 875 $ chauffé. Libre
1er sept. 514-271-9553

MÉTRO JOLIETTE, 41⁄2, bois,
propre, les entrées, 2 ch., en-
sol., 525 $. 450-465-8319

MÉTRO Langelier, studio 375$
41⁄2, 600 $. non chauffé, non
éclairé,rénové. 514-899-7777

MÉTRO Lionel-Groulx, (à 2
pas), 61⁄2, 3 ch. fermées, pl. bois
franc, 960 $, 450-678-4872.

MÉTRO Rosemont gand 3 1⁄2,
ouvert, balcons, ensoleillé, tran-
quille, 460$ (514) 354-2794

MÉTRO Snowdon, duplex 61⁄2,
1200$ chauffé; bachelor 41⁄2
pour étudiants. 514-487-8595

MÉTRO Viau, beau r. de ch.
51⁄2, 3 ch. fermé, bois franc .
Réf. 595$. 450-661-2185

MILE-END, St-Urbain, cachet,
71⁄2, r.-de-ch., cour, stat .non
chauffé. 1500 $. 514-696-1026

MTL- N0RD, beau 41⁄2 , 2 ch.
fermées, bois franc, tranquille,
565$, réf. 450-661-2185.

MTL-NORD, 41⁄2, (3-plex),
bois franc, céramique, entrée
lav./séc. Libre 514-324-2986

MTL-NORD, Lamoureux, su-
perbe bas duplex, 41⁄2, 995$
non chauffé. 514-327-4539

MTL-NORD, loft commercial,
très grand, 2e étage, libre,
875 $. 514-383-6097

MTL-NORD 41⁄2 chauffé, eau
chaude. 1er étage. Propre. Pres
services.514-955-3808.

MTL-NORD Grand 8plex, 4 x
51⁄2, 2 x 41⁄2, 2 x 31⁄2 (tous loués),
rev. + de 46 000 $. Cause mala-
die. 348 000 $ 514-648-5960.

MTL NORD, beau 31⁄2 dans
17-plex, réno. à neuf; eau chau-
de; sept. 475 $. 514-978-8312

N-ROSEMONT, 51⁄2 réno., 2e
luxueux, 3ch. fermées, cuisine
neuve, 900$, 514-259-5555

N.-ROSEMONT, 41⁄2 repeint,
puits lumière. Près Halles d’An-
jou. Réf. 675 $. 514-324-3699

N. D.G., 41⁄2, chauffé . Eau
chaude incl, 900$/mois Dernier
mois gratuit. 514-917-4344.

N.D.G., Côte St-Luc/ Caven-
dish, 31⁄2 imm., 41⁄2 sept. , bal-
con, chauffé, équipé, ascen-
seur, bois franc, 514-489-2711

N.D.G., grand 41⁄2, chauffé,
réno, ensoleillé, équipé, balcon,
espaces de verdure, poss. ga-
rage. 995 $. 514 276-7354,
514 898-1015
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N.D.G., Grand Boulevard /
Monkland, grands 41⁄2 (1 ch.
875$), 51⁄2 (2 ch. 985$); face au
parc, ensoleillé, chauffé, eau
chaude, poêle, frigo, plafonds
hauts, bois franc, cachet, très
propre, 514-684-5993.

N.D.G., Wakeley/Sherbrooke,
demi s-sol, 31⁄2, poêle-frigo,
chauffé, 610$. 514-239-4775

Endroit paisible,
aménagé et paysagé.

2 1/2
3 1/2
4 1/2

PLACE
DE

L’AUTHION

TOUT INCLUS :
piscine, sauna,

dépanneur.
Proximité commodités :
Place Versailles, gym,

restaurants, métro
Radisson et plus.

Service de conciergerie 24 h

(514) 353-6389

32
48

61
1

32
48
64
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N.D.G. haut duplex 71⁄2 rénové
04, foyer, pl. boiserie chêne,
patio, près métro,1425$ chauf-
fé, 514-484-6326

N.D.G. haut duplex 71⁄2, 3 ch.
fermées, près parc, transport.
1200 $. 514-597-1801

OUTREMONT, 41⁄2, 51⁄2 fermés,
cuisine- s/bains neuves, métro,
chauffés, eau chaude, équipés,
1075$, sept. 514-737-1205

OUTREMONT, 61⁄2, 3 ch., com-
plètement réno. lav./séc. 1250$
514-277-8989l, 514-968-1377

OUTREMONT, 71⁄2 rénové,
haut duplex, chauffé, près
U de M. 1800 $. 514-733-7781

OUTREMONT, 71⁄2, haut de tri-
plex, ensol., cachet, 2 balcons,
1250 $, 1er oct., 514-274-3850.

OUTREMONT, beaux 51⁄2-61⁄2
Grands, près Université, chauf-
fés, rénovés, style victorien,
boiseries, garage, 1 500 $ et
1850 $/ mois. 514-276-7354,
898-1015, 731-6501.

OUTREMONT, beau 51⁄2,
rénové, poêle-frigo, 800$ tout
inclus, stat. 974 Davaar,
514-952-1616, 514-737-6057

OUTREMONT, Coach House,
31⁄2 réno, cuisine ’04, 2e, jardin,
bois franc, 775$ 514-279-3131

OUTREMONT, grand 61⁄2, Ber-
nard, réno, chauffé, stat., enso-
leillé, 1490 $. 514-495-9116

OUTREMONT, grand 61⁄2 haut
duplex, balcons, près des servi-
ces, stat., 1400$, 514-273-7189

OUTREMONT, près théâtre
Libre. Av. Bernard. Grand 51⁄2.
Poêle frigo inclus. Un mois gra-
tuit. 514-824-2827.

OUTREMONT, près métro, 51⁄2
+ s/sol, pièces doubles, pl. bois,
gar. 1400$, sept. 450-449-6882

OUTREMONT, Querbes, 51⁄2
éclairé, réno. lav/vaiss., balcon,
1295$. Bijou! 514-825-1733.

OUTREMONT ADJ., près
HEC, U de M, 61⁄2 chauffé,
1050 $, libre, 514-892-0717

OUTREMONT ADJ. rue Dea-
con, faut voir, super beaux 31⁄2,
41⁄2 , rénovés, chauffé, équipés,
planchers bois franc, haut pla-
fond, ensoleillé, près U. de
Montréal, 514-733-5020

OUTREMONT Adj. (U de M),
71⁄2 réno., 3 + 1 ch., haut duplex
dét., 2 s/bains, électros, gar.,
1725$ chauffé. 514 -737-8502

OUTREMONT adj., 2973 La-
combe, magnifique duplex, 71⁄2,
1850 $, 61⁄2 r.de-ch., 1950 $. ré-
nové, 5 électros, pl. bois, bal-
con, gar. Sept. 514-939-6447

OUTREMONT superbe 41⁄2 rue
Duverger, cachet, 1135$/mois,
libre fin août., 514-274-7642.

PAPINEAU, près Rosemont
11⁄2, 2e, propre, ensol., 400 $.
Poêle-frigo, buanderie, tout
incl., 514-735-3146.

PARC ANGUS
51⁄2 luxueux, 2e étage. 3 ch.

fermées. 1er oct. 514-721-3093

PETITE PATRIE, 51⁄2 haut du-
plex, pl. bois, pas animaux, réf.,
2 pas métro, 514-844-2800

PLACE MEILLEUR, 31⁄2 semi
meublé, eau chaude, 2e étage,
balcon,1er nov. 514-277-4606

PLATEAU, 31⁄2 chauffé, poêle
frigo incl. Balcon. 635$/mois. Li-
bre imm. 514-849-1727.

PLATEAU, 31⁄2 très grand,
neuf, inso, plafond 11’, les en-
trées, 780 $. 514-602-2565

PLATEAU, 41⁄2 chauffé, réno,
2 c.a.c. fermées, rue St-Hubert,
métro Sherbrooke. 995 $ / mois.
514-898-1015.

PLATEAU, 41⁄2 moderne, demi
s/sol, ensoleillé, frais peint, cal-
me, libre, 675 $, 514-526-5850.

PLATEAU, 51⁄2, 3 grandes ch.,
bois franc, lav./séc., 2e, 1200 $
non chauffé, 514-529-5992.

PLATEAU, 81⁄2 4 ch. et 61⁄2,
terr., 5 électros, meublé ou semi
1650$-2100$, 514-737-0798

PLATEAU, beaux 51⁄2, 1 ch. fer-
mée, entrée lav./sécheuse,
740$, réf. 450-661-2185.

PLATEAU, beau 41⁄2, r.-de-ch.,
Marquette/Laurier, libre, cachet,
bois, 750 $. 514-598-0988

PLATEAU, boul. St-Joseph/
Fabre, superbe 51⁄2, 2 ch., 3e, 5
électros, 1050$, 514-389-6878.

PLATEAU, Carré St-Louis/ H.-
Julien, 1350pi2 , idéal couple,
1450$. libre 514-285-2173

PLATEAU, Esplanade/Ber-
nard, 61⁄2, 3 ch., 3e, rénové,
libre. 1100 $. 450-672-3149

PLATEAU, Fabre, 81⁄2, 1325 $,
Marquette 41⁄2, demi s/sol 575 $.
514-913-5872

PLATEAU, loft, St-Laurent /
Marie-Anne: 800$. lav.séc.,
puits lumière. 514-912-1922

PLATEAU, Parc Lafontaine. À
voir absolument! Superbe 51⁄2,
3e, très grand, ensol., cachet et
style, réno, 2 balcons, 1600 $/
mois chauffé, 514-528-6833
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PLATEAU, près métro Mont-
Royal, loft neuf, r-de-ch, les en-
trées, terr., libre. 514-993-4439

PLATEAU, près métro Mt-
Royal, 41⁄2, frais peint, libre, 2e,
étage, terrasse. 514-993-4439

PLATEAU, Sherbrooke est,
beau 41⁄2, bois franc, juillet
850 $ chauffé, 514 597-0603.

PLATEAU, St-André, 41⁄2, très
propre, bas, cour arrière. 680$/
514-524-1034,514-524-4851.

PLATEAU, St-Urbain et Marie-
Anne, 61⁄2, 2e, 3 ch., cuisine,
planchers et balcon réno, parc,
pas d’animaux, non chauffé,
rien d’inclus, 900 $, sept. Lais-
sez message, 514-335-7186

PLATEAU, Waverly, près Ber-
nard, 51⁄2, élect., 825 $,

514-739-1166

PLATEAU 51⁄2, 1 double+1 ch.
idéal couple/personne seule réf
960$. Chantal 514-868-4859.

PLATEAU beaux 21⁄2, près parc
Lafontaine, 550$ tout incl.,

Visite 19h-20h, 960 Rachel E.,
pas d’animaux 514 523-1858

PLATEAU Charmant 31⁄2 métro
Laurier, bois franc, poêle/frigo,
entrées, 615 $. 514-527-3343.

PLATEAU face parc Lafontai-
ne; 11⁄2, 31⁄2 rénos; chauffés,
eau chaude; poêle, frigo. 550 $,
795 $. Libres. 514-353-2572

PLATEAU Idéal étudiant, Carré
St-Louis, 3 ch., tout meublé
équipé, 1600 $ tout incl. Libre.
Bail 8 mois. 514-527-3343

PRÈS PARC ANGUS, métro; 9
pces, rénové, 3 ch., 2 "walk-in";
bureau, garage; A/C central.
Bois franc; éclairé. Grande cour
paysagée, gazebo. Chauffage,
électr. incl. 2000 $ mois. Libre
15 oct. 514-524-6231

QUEEN MARY, C.D.N., 31⁄2,
1 ch., chauffage et eau chaude
inclus, pl. bois franc, poêle-fri-
go, libre, 725$. 514-374-1533

R.D.P. 31⁄2, s/sol, chauff. non
incl., parqueterie, près services,
450$, libre. 514-945-7299

RIDGEWOOD, C.D.N., près U
de M, 21⁄2 650$, 31⁄2 800$, réno-
vés, chauffés +, eau chaude,
poêle-frigo, libre 514-374-1533

RIDGEWOOD, C.D.N., près U
de M, 31⁄2 750$, 41⁄2 800$,
chauffés + eau chaude, poêle-
frigo, libre. 514-374-1533

ROSEMONT, 2323 des
Carrières,51⁄2, 3 chambres, bois
franc, entrée lav./séc., cour in-
térieure, 750$, 514-993-3420

ROSEMONT, 28e Av., 31⁄2 demi
s/sol, non chauffé, entrées lav./
séc., libre, 475$, 514-259-3421.

ROSEMONT, 31⁄2, 29 ieme ave,
bois franc, 535$ chauffé, eau
chaude inclus 514-735-3146.

ROSEMONT, 4661 18e av.,
grand 51⁄2, 3e étage, 1er sept.,
770$. 514-727-8127

ROSEMONT, 41⁄2, 2 ch. fer-
mées + pièce (bureau), portes
francaises, puits lumière. 750 $
non chauffé. 514-376-4367

ROSEMONT, 41⁄2 CHAUFFÉS
eau chaude; bois franc; frais
peints; libres. 514-725-8772

ROSEMONT, 51⁄2, rare, 1400’
car., r.-de-ch., 1 ch. + s/sol, pl.
refait, cour privée + stat., boise-
ries, libre, 985$ 514-956-5897

ROSEMONT,51⁄2 rénové, 3 ch.,
2e, pl. bois, très grand, près
métro. 850 $ 514-271-9553

ROSEMONT, 51⁄2 r. de ch.,
3e av., 1100 pi 2 rénové, poêle
gaz/frigo, lav./séc., terrasse jar-
din stat. 1250$, 514-234-5187

ROSEMONT, app 31⁄2 fermé,
chauffé, 1er étage, lavoir, bal-
con, 1er sept., 514-721-3171

ROSEMONT, Boyer, 51⁄2 réno-
vé, 3è, bois franc. Métro. Libre.
795$. 514-271-9553.

ROSEMONT, Dandurand/6e,
31⁄2, tout inclus, repeint, bois
franc, 540$. 514-735-3146.

ROSEMONT, Dandurand /
Papineau, grand 61⁄2 r.- de-ch.,
pl. bois, salon double, cour,
910$, libre. 514-353-2572

ROSEMONT, loft 1000 pi2 , 2
étages, plafond 19’, Masson et
Pie IX. Lav.-séc., lav.-vaisselle,
a/c. Pas d’animaux. 1000$.

Sept. 514-593-8878 ou
celiesong@yahoo.ca

ROSEMONT, rez-de-chaussée
de triplex, 6 pièces, quartier
tranquille, cour, cuisine réno-
vée, 2 chambres, 1 double dont
1 avec s/bains, possibilité de
louer meublé et/ou électros.
514-831-1148, 514-274-9394

ROSEMONT dans 4plex, 31⁄2
chauff., libre, 4 électros,
514-593-1613, 514-378-8791

ROSEMONT Laurier/5e, 41⁄2,
pce double, 2e, ensol., réno,
525$. 61⁄2, 3 ch. fermées, idéal
colocs :900$ 514-273-0793

SHERBROOKE coin Fullum,
51⁄2 chauffé, électros, 3e, parc,
balcon, 1025 $. 514-985-8267

SNOWDON, imm. de prestige,
près métro, chauffé, équipé,
31⁄2: 630 $, 41⁄2: 790 $, 51⁄2:
1000 $, 61⁄2: 1400 $ avec 2 s/
bains, a/c, stat., piscine.
514-908-7878, 514-781-8168.

ST-DENIS/ JARRY, 51⁄2, 2 c. à
c., 2e, bois, libre, 725 $ + élect.,
514-597-0436 514-890-2511.

ST-DENIS/Villeray très beau
41⁄2, 5 électros, joli cachet,
695$. 514-389-6878.

ST-LAURENT, 41⁄2 panorami-
que, près tous services, chauf-
fé, climatisé, piscine, gym,
sept., 1285$. 514-738-8477

ST-LAURENT, différentes
grandeurs et adresses. Sécur.
650$ - 1250$ 514-745-5055

ST-LÉONARD, 81⁄2, superbe
maison luxeuse, 2 étages, tout
rénovée, foyer, th.-pompe, alar-
me, véranda, calme, gar., cour.
1800 $. Libre. 514-324-1807

ST-MICHEL, 41⁄2, 2 ch. fer-
mées, 3è, concierge. 600 $ non
chauff. Libre. 514-725-1027
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ST-URBAIN et Van Horne.
R.-de-ch., 51⁄2 non chauffé, 2 ch.
785$. Imm. 514-271-3773.

V.M.R., 41⁄2, libre, sept., 795 $
et +, réno, chauffés, électros,
béton, stat., 514-962-0607

V.M.R., grands 31⁄2 41⁄2 51⁄2 réno-
vés, eau chaude, chauffé, près
tous services. 514-739-3505

V.M.R., grand 71⁄2 3 ch., 2 s/
bains, a/c, gar., accès au jardin,
1600$/mois. 514-276-7354

V.M.R. ADJ. /Kindersley, grand
41⁄2; 775 $, 31⁄2; 590 $, chauffés,
eau chaude, 514-261-4517.

V.M.R. ARRONDISSEMENT
magnifique édifice béton, chauf-
fés, ascenseur, sauna, piscine
et gar. int. / ext. Autobus à la
porte, près train. 514-738-2704

VAN HORNE adj. Outremont,
beau 41⁄2 semi-sol, 2 ch., poêle
/frigo, 540 $. 514-389-2090

VAN HORNE adj Outremont,
superbe 41⁄2, 2 ch., 2 électros,
690 $. 514- 389-2090.

VERDUN, 41⁄2 moderne, 2 ch.
fermées; près des services, mé-
tro et centre-ville. Libre mainte-
nant. 650 $. 514-696-9144.

VERDUN, 51⁄2, Wellington, ré-
nové, libre 1er sept., personne
responsable avec bonnes réf., à
partir de 500 $, (514) 761-1733.

VERDUN OUEST rue Moffatt,
51⁄2, 2e, rénové, style condo, 3
ch. fermées, libre, 875 $.
514-762-6633, 450-466-4048

VILLERAY, 51⁄2 haut duplex, 3
ch.; pl. bois franc revernis; frais
peint; rénové. Lav./séc. et aspi-
rateur central incl. Chauffé. Li-
bre. 1100 $. 514-777-1693

VILLERAY, grand 51⁄2, 2 ch. fer-
mées; tout rénové, r.-de-ch. tri-
plex, 975 $. 514-244-6915

VILLERAY, métro, 41⁄2, 2 ch.,
bois franc, ensol., gens calmes,
790$, chauffé, 450-467-5607

VILLERAY 41⁄2 métro Jean-Ta-
lon, 2 ch., les entrées, rénové,
balcon, 970$, 514-842-7759

VILLERAY NORD, 61⁄2 tout re-
peint et reverni, Henri-Julien, 5
min. métro Crémazie, 3 ch. fer-
mées, 800$. 14-276-4061.

VILLE ST-LAURENT, 31⁄2, 41⁄2,
51⁄2 , en béton, chauffé, eau
chaude, 514-745-0456

VILLE ST-LAURENT, très
beau 41⁄2 tout incl., 805$, chauf-
fé, etc., sauna, piscine, bois
franc. 1er sept. 514-337-8370

WESTMOUNT adj., style victo-
rien, grandes pces, beaucoup
cachet, 4 ch., 2 s/bains, foyer,
pl. bois, hauts plafonds, 5 élec-
tros, a/c, près métro, Mc Gill/
Concordia 514-444-7299
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3450 DRUMMOND - Luxueux
41⁄2, 2 s/bains, 5 électros inclus,
grand balcon, vue spectaculai-
re. Pl. bois, gym, 2 piscines,
portier 24 h. 2 Unités disp., prix
réduit 1er arrivé.514-845-5294.

3565 LORNE, à côté Université
Mc Gill, beaux 11⁄2, 31⁄2, tout in-
clus, rénovés, 550$ à 825$ /
mois. Libre imm. ou + tard.,
514-282-9383, 514-933-1200.

41⁄2, 51⁄2, métro Berri, 2e étage,
700 $ libre, tout meublé; 800 $
sept. non meublé 514-524-6538

41⁄2 , TERRASSES WINDSOR
condo neuf, à louer. Garage.

Vue unique sur la ville! 1450 $.
514 931 - 1861

41⁄2 NEUF; à 2 min. Gare Wind-
sor 2e, terrasse, a/c; 6 électros;
garage. Libre. 514-729-4845

41⁄2 Sherbrooke, près du métro
Guy, tout rénové, foyer, a/c, li-
bre, 1350 $, 514-339-1100

À SOUS-LOUER
Sur Stanley, 3 ch. et 4 ch.,
vue spectaculaire. Portier 24 h.
Stat. Libres. 514-378-0599

ATWATER, canal Lachine,
marché. 41⁄2 réno, 3e. Bois
franc, plafonds hauts. Chauffé,
eau chaude; aussi 81⁄2, 2e. Li-
bres. 514-937-6461

AV. DES PINS 1400, 31⁄2, 41⁄2,
51⁄2, 2 s/bains, près Mc Gill/ hô-
pitaux, vue. 514-842-8041

CENTRE, 3463 Ste-Famille,
11⁄2, 21⁄2, 31⁄2, équipés, chauffés,
près McGill. 514-842-8041

CENTRE-VILLE, 91⁄2, Dufort,
près UQAM, poêle-frifo-lav-
vaiss., chauffé, eau chaude,
2400$. 514-374-1533

Coin Sherbrooke
5 min. du métro

11⁄2 - 21⁄2 - 31⁄2 - 41⁄2
Court terme disponible
App. meublé et non meublé
Chauffé, eau chaude...

514-842-3650
514-846-1531

CONDO de luxe,1500 pi2 , puit
lumière, mezz., terr. privée avec
vue, foyer, pl. cathédrale 18 pi,
ac, électros, 514-928-0568

CONDO neuf. Terr. Windsor.
De la Montagne/Notre-Dame O,
41⁄2, 8e, 2 ch., vue jardin, pl.
bois, 6 électros inox, a/c, gar.
1600$ nég. Sept. 514-713-4995

CONDO neuf 41⁄2 près Centre
Bell, 6 électros, vue jardin et
centre-ville, a/c, ; poss. garage
int. 1425$. Libre.450-654-6346

DRUMMOND, rénové, 51⁄2, 3
ch., chauffé, a/c, garage, sécu-
rité 24 h, 2300$, 514-270-1258.

GUY/ RENÉ LÉVESQUE, 21⁄2,
31⁄2, 41⁄2, 51⁄2, tout meublés.

LIBRES, 500 $ à 975 $ + élect.
Paget 514-890-2511

MACKAY 1444, près métro
Guy, université Condordia, 41⁄2,
propre, chauffé, eau chaude,
piscine int., loyer raisonnable,
9-12 h, 13-17 h, 514-937-6788

132 À LOUER
CENTRE-VILLE

PEEL PLAZA
3460 Peel

(nord de Sherbrooke)
41⁄2 Occupation imm.

A/c central. Portier 24 h. Ter-
rasse sur le toit avec piscine
et jardin.

Aussi luxueux 31⁄2 meublé
idéal pour exécutif

Lundi au vendredi
9h-17h

(514) 288-7891
PENTHOUSE, 1er sept., 8e,
vue sur canal Lachine. 1 c.àc..
Foyer au bois. Grand balcon.
Superficie 1050 pi2 approx.
1600$. Chantal: 514-802-7062.

PRÈS MÉTRO Guy Concordia,
superbes 21⁄2, 31⁄2, 41⁄2, tout in-
clus, rénovés, 650$ / 790 $ /
1100$ et + . Visite 9h-17h,
au 2150 Mackay, 514-933-1200

TRÈS beaux app. rénovés, très
propres, 11⁄2, 31⁄2, 4, 41⁄2. Tout in-
clus. Pas d’animaux. Près du
métro. 514-935-5434

133 À LOUER
VIEUX-MONTRÉAL

APP. 2500 pi 2 , 3 ch. 2 s/bains,
chauffés, eau chaude, Stat.
514-842-2492, 514-845-4047.

BÂTISSE HISTORIQUE
style New York, loft tout meublé
800 pi2 , grande fenestration,
chauffé, a/c, face Palais des
Congrès, 514-817-3695.

135 À LOUER
LAVAL, RIVE-NORD

AU DOMAINE BELLERIVE

Au bord de la rivière des Prai-
ries, à Laval, 11⁄2, 31⁄2, 41⁄2, 51⁄2,
piscine, sécurité 24h, dépan-
neur, autres services. Club so-
cial. Navette autobus privé en-
tre métro et centre d’achats.

(450) 686-2280

CHOMEDEY, superbe maison
3 étages, meublée, foyer, pisci-
ne, sept. au 15 juin. 1600 $/
mois. 450-686-6904

DEUX-MONTAGNES, maison
unifamiliale, 2 ch., const. neuve,
secteur recherché, clé en main,
1200 $ /mois.
450-433-5989, 866-727-3195

DUVERNAY, bord de l’eau
21⁄2, 31⁄2, 41⁄2, élect. béton. pro-
pre. Infos: 450-662-1994,
450-661-2912

L.D.R. À voir ! Spacieux 31⁄2,
poêle et frigo, 520 $. 50 % 1er
mois, sept., 514-817-7785

136 À LOUER
RIVE-SUD

À VOIR!
Le Nouveau

PORT DE MER
11⁄2-31⁄2-41⁄2-51⁄2, Maisonnette

à partir de 595 $
Poêle/frigo neufs, chauffé
Z450-679-6010

BROSSARD, 41⁄2, pl. bois franc;
2e étage; entrées lav./séc. Pro-
pre. Libre. 450-678-4872

136 À LOUER
RIVE-SUD

CANDIAC, spacieux 41⁄2 style
condo, très luxueux, pl. bois
franc; stat. Libre. 450-678-4872

GREENFIELD PARK, 61⁄2 du-
plex, chauffé, ensoleillé, 880 $,
réf., immédiat. 450-465-1727

LONGUEUIL, 21⁄2, 31⁄2, 41⁄2, eau
chaude, libre, commodités.
514-497-2948, 514-246-5041

LONGUEUIL, 51⁄2, triplex, foyer,
garage, 895 $ non chauffé. Pas
d’animaux, 450-679-8369

LONGUEUIL, métro, propre,
tranquille, ensoleillé, chauffé,
éclairé, 31⁄2, à partir de 525 $,

514-995-5285 après-midi

LONGUEUIL, moderne 41⁄2,
stat., remise. Pers. tranquilles,
450-674-4212, 514 220-2821

LONGUEUIL, près métro,
beau 41⁄2, semi s-sol, 595$/
mois. Denis, 450-645-1759.

LONGUEUIL, rue Lasalle, 41⁄2
semi s/sol, dans quadruplex,
entrées lav./séc. libre 1er sept.
450-674-1331

ST-HUBERT, bachelor s/sol,
meublé, chauffé; idéal person-
ne seule non-fumeuse. Libre
sept. 450-445-6148

ST-LAMBERT, 31⁄2 chauffé,
3è, balcon, poêle,frigidaire,
765$. Nov. 450-466-4195.

ST-LAMBERT, 41⁄2 1er Oct.,
750$ chauffé, eau chaude, pl.
bois, site paisible, pas animaux.
réf. demandées. 450-923-4677

ST-LAMBERT app., grand,
clair, nouveau design 31⁄2, 41⁄2,
pl. parquet, complexe jardin,
ascenseur, piscine, stat. disp.,
650$ + /mois, 514-743-1297.

VIEUX-LONGUEUIL (près du
métro), loft 480 pi, entrées lav./
séc., tout rénové, libre, chauffé,
éclairé, 620$, 450-442-9305.

137 À LOUER
BANLIEUE OUEST

D.D.O. - PLACE FAIRVIEW
11⁄2, 31⁄2, 41⁄2, propres, chauffés,
semi-meublés, rénovés, libres.
Près services. 514 620-8038.

PIERREFONDS. Tour Meig-
hen, 31⁄2, bord eau, près train
Centre-Ville, piscine, électros
neufs, tout incl. 514-685-0005

139 À LOUER
LAURENTIDES
LANAUDIÈRE

MT-TREMBLANT, luxueux
condos sur montagne/golf, cou-
che 6/8, piscine , 819-425-8809

143 ÉTATS-UNIS
HORS FRONTIÈRES

ALEXANDER TOWERS, Hal-
landale, bord de mer, 2 c. à c.,
disp. maintenant, 450-967-2700

MIAMI BEACH, Colllins Ave /
159e Rue, luxueux condo, vue
mer, 31⁄2. 514-281-7696

POMPANO Margate, maison 3
ch., meublée, équipée, Libre.
1200$/mois US. . 514-624-7722

145 CONDOMINIUMS,
COPROPRIÉTÉS

À LOUER

À LOUER St-Adèle, condo en
montagne, 2 ch., foyer, bail 1
an, 680$/mois, 514-256-9810

ANGUS
Grands 41⁄2, 2 ch., planchers
bois neuf, frais peint, 950$, stat.
ext. inclus. Oct. 514-526-1147

AUTEUIL 41⁄2, luxueux, neuf,
près gare Ste-Rose, foyer, a/c,
gar. 1175$/mois, 514-894-4208

ILE DES SOEURS, Club Marin
11, 31⁄2, solarium, meublé. TV.
Garage. Centre sportif, piscine.
1500$/mois. 514-576-6880.

LASALLE 3 ch., face fleuve,
unité coin, très ensol., armoires
et boiseries chêne, air, tourbil-
lon et thérapeutique, libre,
1500 $ 514-972-6464.

OUTREMONT, bas duplex
grand 81⁄2, + s/sol, cour, garage
électros, 2000$. 514-270-5499

PETITE-ITALIE, 5 x 41⁄2 neufs,
superbes, non chauffés, près
métros. 1000 $. 514-271-6654.

146 MAISONS DE
CAMPAGNE

LES COULEURS
DANS CHARLEVOIX,

petite rivière St-François
rés. sur fleuve, 4 étoiles

1800 pi car., couche 8 pers.
plage privé, 1100$ / sem.

418 635-2735/418 435-8177

147 CHALETS
À LOUER

À MONT-TREMBLANT
bord lac, ski, pêche, 3 ch., foyer
350$/sem. et + (819) 688-3347

À MT-SUTTON, 3 ch., baigna-
de, très belle vue, BBQ, sem.,
mois, saison. 1-450-538-1752

À MT-SUTTON, superbe pisci-
ne creusée chauffée, près du
golf, foyer -BBQ. 450-671-5763

À STE-AGATHE, 3 ch., tout
équipé, belle vue, fin de sem.,
saison hiver, 819-326-4800.

À SUTTON sem., fin-sem., été
2-5ch. piscine, 450-538-3736

domainebellevuesutton.com

À TREMBLANT, lac Supérieur,
plage privée sablonneuse, 800$
sem., ou mois, 514-386-6291.

CHALET à louer à Stoneham,
neuf, vue, tout équipé, 8 pers.,
spa, www.chaletsalpins.ca

CHARLEVOIX, VUE FLEUVE,
lac. RÊVES D’AUTOMNE

418 435 - 3810
www.charlevoix.net/chalets

GRANDE ROULOTTE directe-
ment sur le bord du Lac Cham-
plain, 1 heure de Montréal. Par
la 15 Sud. 514-990-1230

ILE D’ORLÉANS, bord fleuve,
4 ch., grand terrain, tout équipé,
foyer, sem./mois, 418-829-3498

MT-SUTTON, 2 ch, vue, foyer,
tout équipé, spécial automne,
saison hiver. 514-591-1811

MT-TREMBLANT, foyer, pla-
ge, 3 ch., tout fourni. Sem. Ou
saison hiver. 819-425-2663

ST-GABRIEL, 10 chalets, lac,
terrain de jeux pour enfants,
sem./fin-sem; 450-835-4672

ST-JOVITE, 15 chalets, foyer,
plage, vélo. 819-688-2809.

www.chaletslauzon.qc.ca

ÊTES-VOUS OBSERVATEUR?
Ces deux dessins sont en apparence identiques.

En réalité, il y a entre eux HUIT petites différences.

E
R
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A
T

VOIR SOLUTION À LA FIN DES PETITES ANNONCES
.

HEURES DE TOMBÉE COMMENT NOUS JOINDRE Heures d’ouverture:
Lundi au vendredi, de 8h à 17h

PAR TÉLÉPHONEMARDI AU SAMEDI ADRESSE POSTALE
Les Petites annonces,
7, rue Saint-Jacques, Montréal, (Québec) H2Y 1K9

AU COMPTOIR
lundi au vendredi, de 8h30 à 17h

(514) 987-836317H, LA VEILLE DE LA PARUTION

DIMANCHE ET LUNDI
17H, LE VENDREDI PRÉCÉDENT

ANNONCES ENCADRÉES
48H, AVANT LA PARUTION

SANS FRAIS
1 866 987-8363
PAR TÉLÉCOPIEUR
(514) 848-6287

IMMOBILIER

AFFAIRES ET AVIS— Publiées dans le cahier La Presse Affaires, du lundi au samedi

100

700 et800 DÉCÈS, PRIÈRES, REMERCIEMENTS, ANNIVERSAIRES900

RENSEIGNEZ-VOUS
sur nos escomptes aux particuliers

MARCHANDISES
ET SERVICES

200
Surveillez nos tarifs promotionnels:
Animaux, ventes de garage
etMarché aux puces

OFFRESD’EMPLOI
300
Retrouver toutes les offres d’emploi
du samedi dans notre cahier
Carrières, Formation et Emploi

Offre d’emploi: Tous les postes sont ouverts
également aux femmes et aux hommes

SERVICES
PERSONNELS

400
Souhaits, rencontres, activités.

LOISIRS
ET VÉHICULES
RÉCRÉATIFS

600
VÉHICULES
AUTOMOBILES

500
Publication de votre annonce dans
le cahier AUTO du lundi et
sur www.capresse.ca

petitesannonces@lapresse.ca

Immobilier Résidentiel - vente . . . . . . . . .100-129
Résidentiel - location . . . . . . .131-156

Commercial - vente . . . . . . . . .160-173
Commercial - location . . . . . . .180-192
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Marché
aux puces

240

Offres
d’emploi

300

Véhicules 
automobiles

500

1 DIVAN 1 causeuse, 1 table de
cuisine 4 chaises, 2 a/c verti-
caux, 1 meuble télé avec supo-
port à CD 450-321-9983

ABAT-JOUR, 1700 unités. Plu-
sieurs couleurs/formats. Faites
une offre ! 450-472-2420.

ARMOIRE, bassinette, mate-
las, literie, Morigeau-Lépine.
Table à langer. Bassinette
pliante Graco. Poussette. Chai-
se haute Per Perego. Vendu sé-
parément ou lot. 514-766-3490

BERGERE (2) style Elran, cuir
italien, couleur tan, vaut 5000 $,
pour 2000 $, (514) 949-1694

CAPTEURS solaire pour pisci-
ne, eau chaude et chauffage
175 $ chacun. 450-755-5553

CAUSE DÉPART, 31⁄2 tout à
vendre, meubles récent neufs,
3 électros etc. 514 242-0026

CLIMATISEURS 5000 BTU
White Westinghouse, usagés,
65$. 514-955-3715 ext. 0

DÉMÉNAGEMENT, Meubles,
lits, douilettes, lampes etc...
514-233-2725, 514-737-6100

DIVAN cuirette bourgogne.
3 mois usure. Payé 1 100$ pour
800$. 514-251-4858.

ENSEMBLE s/diner italien la-
qué, 6 chaises, 1 buffet, noir et
gris 3000 $. 514-341-2187

FRIGIDAIRE: lav. chargement
frontal et sécheuse. Comme
neuves. 600$. 514-812-0752

LIT électrique, télé-commande,
literie, matelas anti-dérapant,
1450$ nég. 450-227-5489

ORDI PENTIUM 4 - 2.4 Ghz
256 Mb, complet avec écran
17 po, 490 $. PENTIUM 3 com-
plet avec écran, 140 $,
514-735-7772.

ORDI portatif Pentium III,
Multi média, exc. condition,
545 $, 514-522-8886

PIANO Craig, acajou, antiquité,
très bonne cond., banc, accor-
dé 2004, 1000 $, 514-351-2890

PIANO DROIT Leach avec
sourdine, en acajou, siège, en
bon état, 1200 $. 514-937-9357

PISCINE hors-terre 24’,
10 ans, bon état. 750$.

450-622-9212, 450-688-8864

POÊLE, frigo, laveuse, sécheu-
se, très propres, bonne condi-
tion. 600 $. (450) 651-1904

POELE aux granules, fonte
émaillée, acajou, Quadra Fire, 6
mois utilisation (neuf). Payé
3500 $ Demande 1500 $. Dé-
ménagement. 450-228-2336

S/MANGER, 11 mcx, set salon,
miroirs Louis XV, table antique
en noyer, etc ++, 514-521-4763

SET de ch., érable massif,
grand lit, matelas Simmons, 2
tables chevet, commode, 6 ti-
roirs: 2300$. 514-812-0752

SET de chambre en bois massif
blanc, lit à baldaquin 8 morc.,
poss. matelas 39 po, 700$ nég.
450-467-2572 # 6019 message

SPA avec toutes les options,
jamais utilisé, coût 9100$

vendu 5300$, (514) 989-7488

SUPPORT EN ACIER
de 84 x 24 x 78. Valeur: 250$ en
liquidation à 50$, 450-585-2504

TABLE de réfectoire antique,
bois massif, 6 tabourets. À voir,

2 000$ ou meilleure offre?
Laveuse, sécheuse, Maytag,

Inglis, 250$, (514) 274-5948

TABLE en chêne, dessus céra-
mique, 6 chaises assorties,
1000 $, 514-259-5255.

TAPIS roulant, moteur 2 hp
8 mph. pliable pour rangement.
395 $. 450-437-2138

URGENT: meubles orientaux,
set salon, s/manger, paravent,
acajou. 450-465-3259

VENTE déménagement, divan
de cuir, s/manger, ch., à cou-
cher, mini lav.-/séc. ordi. bureau
de travail et plus encore.
Centre-ville 514-975-2507

348 MÉTHODES
DE RECHERCHE

D’EMPLOI
348 MÉTHODES

DE RECHERCHE
D’EMPLOI

147 CHALETS
À LOUER

ST-JOVITE, bord lac, 2 à 8 ch.,
équipé, plage, 819-425-3900

ST-SAUVEUR, 1er nov. au 30
avril: 7000 $; 2 ch., 2 s/bain;
foyer; près pentes. 5 min. mar-
che village. 450-240-0807

STE-MARGUERITE, belles va-
cances, bord lac, nage, pêche,
51⁄2, sem. 530$. 514-336-1693

148 CHAMBRES,
PENSIONS

AI MOTEL (514) 485-3344
Ch. à la sem., tél. poêle, frigo,
super écran, stat., piscine
chauffée, 514 489-4258

À P.A.T. belle ch., meublée, à
louer, pour pers. honnête, sym-
pathique, très propre, câble,
lav.-séc. accès cuisine.

514-644-8217

APP. 11⁄2 cuisinette, tél., tv, stat.
gratuit. 170$+sem. 599$+mois;
MOTEL EXCEL 514-322-8640

À ROSEMONT, 19e et Beau-
bien, cuisine, tél., câble, 310$,
pour dame, 514-722-5534.

CHAMBRE du lundi au vendre-
di, meublé, câble, non fumeur,
libre, près métro Charlevoix,
350$. 514-702-8164

TÉTREAULTVILLE, chambre
meublée, accès cuisine.
514-354-0617

149 PROPRIÉTÉS
À LOUER

À DUVERNAY, 3 ch., 11⁄2 s/
bains, cuisine - dînette, s/
manger, salon, cour privée,
stat., 1195 $/mois. M. Alain
450-661-6810

CARTIERVILLE. Bord l’eau,
loue maison 2000 pi car., + s/
sol, terrain 11 000 pi car., accès
rivière. 2500 $.
AHUNTSIC, maison 2200 pi
car. + s/sol, 2 gar., terrain 7000
pi2 . 2800 $. 514-296-5435

152 GARAGES

À 5 MIN. du Centre-Ville, entre-
posage autos pour hiver, 70$/
mois, gar. chauff. et double sys-
tème de sécurité. 514-842-1124

154 ON DEMANDE
À PARTAGER

LACORDAIRE et Rosemont,
51⁄2, 2 s/bains, non fumeur, pro-
pre, réf., 375$ 514-259-2859

155 SOUS
LOCATION

NOUVEAU Rosemont, condo
51⁄2, sept. Spacieux,déco. pein-
ture récentes. 514-259-9616.

156 APPARTEMENTS
MEUBLÉS

31⁄2, 41⁄2, 51⁄2, condos, beaux
quartiers, Plateau, app.meublés
et semi meublés. 514-990-4413

A LOUER
CENTRE-VILLE

Luxueux 31⁄2, 41⁄2, meublés,
court-long terme, 514-937-4249

À MTL, métro ligne Orange.
31⁄2, 41⁄2, 61⁄2 équipés A à Z.
514-941-6039, 514-333-0667

BERRI / UQAM, résidence
étudiante, 11⁄2, 31⁄2, 41⁄2; tout

incl. Bail 8 mois. 514-845-8729

C.D.N. 11⁄2, 51⁄2, tout meublés,
bien situés, près UdeM, HEC,
hopitaux, métro. 514-223-9924

Carré St-Louis, Av. Laval
App / studio / meublés;

tout incl.; court-long terme
514 282 - 7797

CENTRE, 3463 Ste-Famille,
11⁄2, 21⁄2, 31⁄2, tout meublé, tout
équipé, câble, tél., internet, près
Place des Arts / Mc Gill. Court et
long terme. 514-842-8041

www.trylon.qc.ca

Centre-Ville et Plateau
Studios, 21⁄2 à 51⁄2

Piscine, gar., 900 $ à 3795 $
F Classé 3-4 étoiles F

meublé, équipé, câble / tél.
Sem. / mois 514 631-8108

CENTRE-VILLE + VIEUX-MTL
luxueux, exécutifs, imm. presti-
ge, gar. 1900$ +. 514-939-0555

LAVAL, condo - hôtel 31⁄2, 41⁄2
équipé, au mois.

F F 514-952-0087 F F

MÉTRO Jean-Talon condo
meublé, 11⁄2/31⁄2. Guy 21⁄2. métro
Joliette 31⁄2. 450-443-9313

MÉTRO Rosemont, 31⁄2, libre
15 sept., tout inclus, 875$.
514-272-9884, 514-276-0030

www.info@jb-apts.com

MTL. de 1 à 3 c. à c. Réseau
app. et gîte au Québec enrg.
514-526-0089 ccarufel@video-
tron.ca

N-ROSEMONT, beau 41⁄2
meublé, tout équipé, paisible,
1150$. Libre 514-255-7546

OUTREMONT
51⁄2 meublé, luxueux.

514-272-9884, 514-276-0030
info@jb-apts.com

PEEL/SHERBROOKE, "Le
Cartier", grand 31⁄2 luxueux, tout
équipé, piscine, 1600$/mois. Li-
bre. 514-994-1528

PEEL PLAZA
GRAND 31⁄2

Meublé, très luxueux, idéal pour
exécutif. Service domestique
optionnel. Occupation future.

Lundi au vendredi
9 à 17 h

3460, Peel
(nord Sherbrooke)

(514) 288-7891

156 APPARTEMENTS
MEUBLÉS

ROSEMONT, grand 21⁄2, 650 $;
31⁄2, 800 $; 41⁄2, 975 $; tout incl.,
propres, calmes, 514-346-7700

ROSEMONT, près métro 31⁄2,
tout meublé, tout équipé, câble,
sécurité 24h. Libre, 6 mois min.
985 $. 514-521-3420

STUDIO tout meublé au centre
ville dans imm. neuf, sécuritai-
re; belle déco. Poss. 3 pers. Ac-
ces au Vieux-Mtl; 7 min. à pied
du complexe Desjardins et ser-
vices. Photos: par courriel

chezparis@sympatico.ca

160 PROPRIÉTÉS
À REVENUS

Canal - Marché
Condos et lofts en béton sur le
Canal, Marché Atwater, 500 à
3000 pi. car. 514-937-2100.

TOUT SAVOIR sur l’immobilier.
www.clubimmobilier.qc.ca

Grand lancement 2004: 7 sept.

170 COMMERCES

À VENDRE immédiatement
restaurant-minute; emplace-
ment idéal. 514-368-7373

173 TERRAINS
COMMERCIAUX

INDUSTRIELS

STE-MARTHE-SUR-LE-LAC
boul. des Promenades et Oka,
commercial jusqu’à 350 000 pi
car. 514-287-1260

180 ESPACES COMM.
INDUSTRIELS

À LOUER

AUBAINE
SECTEUR Sherbrooke/ Fullum,
beau local 2200’car. + s-sol bé-
ton. 1600$/mois 514-598-0988

À VENDRE - CONDO IND.
2750 pi2 , à Blainville

450-971-1852

LASALLE, 4500 pi car., porte/
quai chargement + porte/niveau
sol, occ.imm. 19 500 pi car.
peut être subdivisés.
514-367-5072, 514-363-7706.

32
43
04
2PAPINEAU et

SAUVÉ
Espace commercial et
semi-industriel, immé-
diatement 1 000 à
40 000 pi2, chauffé, sta-
tionnement int. et ext.,
quai de déchargement,
loyer compétitif. Aussi
32 000 pi2 aménagés
comme école avec cour
extérieure. Idéal pour
garderie.

514-737-2268

180 ESPACES COMM.
INDUSTRIELS

À LOUER

ST-MICHEL près Métropolitain,
5000 ’ ca. Entrepot, bureau et
stat. Porte chargement. Prix rai-
sonnables. 514-737-6057.

VILLE ST-LAURENT
4640’car, 40% bureau, 60% en-
trepôt, 514-333-0182

186 BUREAUX
À LOUER

F ACADIE / SAUVÉ 150$ F
rénové, stat., A/C. Disponible
150 à 600 pi2 . 514-956-7855

À OUTREMONT, 768 pi2 , 2e
étage, 1217 Bernard (coin
Bloom field), a/c. 514-984-1448

CENTRE-VILLE, bureau de
prestige 1000 à 2000 pi 2 . 15 $ /
pi car. tout inclus
514 393-3434; 514 337-0222

186 BUREAUX
À LOUER

D.D.O., 3883 boul. St-Jean, bu-
reaux de prestige ou clinique,
médicale 800 à 4000 pi2 . 18 $ /
pi car. tout inclus.
514-393-3434, 514 337-0222.

MTL-NORD, édifice profession-
nel, béton, a/c, chauffé.

450-224-8563

N.D.G., près de Concordia
(Loyola) espace de bureau à
louer, Cavendish / Notre-Dame-
de-Grâce immédiatement, 1000
à 20 000 pi2 . Aussi 50 000 pi2

contigu disponibilité été 2004.
Loyer à partir de 10.50 $ / pi car.
incluant chauffage, climatisa-
tion, entretien ménager, station-
nement ext. etc... 514-737-7554

PLATEAU, boul. St - Joseph,
1200 pi2 , salle de conférence,

système téléphonique inclus.
1150$, (514) 597-1801

550 AUTOMOBILES

(450) 682-1212
(514) 990-2269

www.bmwlaval.com
Finacement BMW Crédit

À partir 1.9%
Série 3 certifiée

BMW
96 328 CAB 125000 km aut 19900 $
97 328 I 93000 km a/c man 15900$
97 528 IA 38000 km a/c aut 22900$
99 323 IA 86000 km a/c aut 22900$
99 Z3 2.8L 80000 km a/c man 30900$
00 323 CAB 49000 km man 43900$
00 328 CI 88000 km aut 31900$
00 328 I 115500 km man 27900$
01 320 IA 97000 km a/c aut 24900$
01 330 CI cab 70000 km aut 42900$
01 330 CIA 55500 km a/c aut 36900$
01 330 IA 51500 km a/c aut 36900$
01 330 I 46000 km a/c man 36900$
01 530 IA 58000 km a/c aut 39900$
01 530 IA 57500 km a/c aut 39900$
01 540 I 65000 km a/c man 47900$
01 750iLA 63000 km a/c aut 58900$
01 325 CI 54000 km a/c man 32900$
01 325 XI 55000 km a/c man 31900$
01 X5 3.0 L 87000 km a/c aut 39900$
02 320 IA 33000 km a/c aut 34900$
02 325 CI 4000 km a/c man 39900$
02 325 XIA 35500 km a/c aut 37900$
02 330 CI cab 44000 km aut 47900$
02 530 IA 58200 km aut 44900$
02 X5 3.0 L 63500 km aut. 48900$
02 X5 4.4 L 66000 km a/c aut 53900$
02 X5 4.4L 64800 km a/c aut 53900$
03 325 XI 37500 km a/c man 38900$
03 330 I 14500 km a/c man 46900$
03 330 IA 14500 km a/c aut 52900$
03 330 XIA 6100 km a/c aut 48900$
03 M3 Coupe 35000 km man 59900$
03 M3 Coupe 9500 km man 66900$
03 M3 Coupe 15000 km man 66900$
04 325CI 22500 km a/c man 42950$
04 325 CI 11000 km a/c aut 39900$
04 325 XIT 8000 km a/c aut.
04 330 CAB 9900 km man 69900$
04 X3 3.0 L 5500 km a/c aut 52900$
04 X5 3.0 L 8000 km a/c aut 57900$
04 X5 3.0L 11500 km a/c aut

HONDA
03 S2000 10000 km a/c man 39900$

MINI
02 Cooper S 31000 km man 26900$
02 Cooper S 52000 km man 27900$
03 Cooper 15000 km a/c man 25900$
04 Cooper 10000 km a/c man 22900$
04 Cooper 10000 km a/c aut 27900$

ACCORD EX, V6, 2002
49 000 km, équipé, garantie
450-445-7161 514-831-3598

BROSSARD HONDA

ACHAT autos avec argent pour
route ou ferraille, attestation de

S.A.A.Q.514-944-0406

ACURA 2.2 CL 97, 5 vit., a/c,
cuir, 129 000 km, 2 ptes, toit,
ABS, 7300 $, 514-731-3093

ACURA 97, 1.6 EL. Grise, man.
A/C, 8 pneus, 158 000km

7 900$. 450-926-2794

ACURA Integra 98, a/c, man.,
130 000 km, CD, alarme, élect.,
9500$, argent 514-296-9775

ACURA NSX 2003, bleue, uni-
que au Canada, 6 vit. 9500 km.,
119 000 $. Précison Acura

819-564-8909

ACURA TL 2002 aut., noire,
tout cuir, 35 000 km, cond. A-1,
24 500$. 450-539-3905

AUDI, CERTIFIÉ
Financement à partir

1,9%
450-688-1120

www.lauzon.qc.ca

AUDI, MERCEDES + BMW
01 A4 1.8T bas km 4x4 22 400$
00 A4 1.8T 4x4 Tip 19 900$
99 A4 1.8T (4) bas km 15 800$
99 A6 wagon état neuf, bas km
98 2.8 5 vit., perle, bas km.

Volvo. À voir! 450 433-2002
www.autoselectmirabel.com

AUDI, Porsche, Volks, spécia-
liste. Achat/vente autos et piè-
ces. Kraft Auto 514-944-9292

www.kraftauto.qc.ca

AUDI A4, quatro, 03, toute
équipé, 3L, V6, 31 100km, im-
peccable, 37 900 $

UPTOWN VOLVO
(514) 737-4321

AUDI A4, quatro, 02, toute
équipée, 3L, V6, 41 700km, im-
peccable, 34 900 $

UPTOWN VOLVO
(514) 737-4321

AUDI A4 03, 1.8 t noire aut.
quatro noire/beige toit, 34 900$
514-597-5482, 450-434-1089

AUDI A4 1.8T, 1997, 5 vit., 8
pneus, 6 CD, toit, 154 000 km,
a/c, 9800$. 450-621-9716.

AUDI A4 1.8T 2003, comme
neuve, 29 995$. 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

AUDI A4 1.8T 2004, 10 000 km,
32995$. 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

AUDI A4 1.8T quattro 2001 état
neuf 19995$ 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

AUDI A4 2.8, 2000, 65 000km,
19 500$ nég , exc. état, équipé,
450-224-7291, 450-229-9573

AUDI A4 2.8 quattro 2001,
22 995$ 450-688-1120

www.lauzon.qc.ca

AUDI A4 3.0 2003, 19000 km,
39 995$. 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

AUDI A4 Quattro 99 bleue, en-
tièrement équipée, 108 000 km,
14 000$. 514-497-3444

AUDI A6 2.7T 2001, 499$/mois,
comme neuve. 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

AUDI A6 2.7T 2001, man., 6
vit., 31 995$ 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

AUDI A6 2.8 quattro 2001, état
neuf. 26 995$. 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

AUDI A6 4.2 699$/ loc. 24 mois.
0$ comptant. 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

AUDI A6 fam. 2001, garantie.
27 995$. 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

AUDI A8 4.2 2001, argent, état
neuf, 39995$. 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

AUDI Allroad 2001, gar, comme
neuve 35 995$ 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

AUDI
POPULAR

MONTREAL
GARANTIE 2 ANS OU
JUSQU’À 160 000KM

274-5471
Véhicules d’occasion

***************
01, A6, aut. 2.8L, argent,
46 000km, spécial 33 995 $

***************
01, Allroad, aut., 80 000 km
01, Audi A4, quattro, 1.8T, man.
5 vit. ensemble sport, mags 17",
toit ouvrant, bleu indigo / int.
noir, 59 000 km

www.popularaudi.com
Financement disponible

Pour modèles 2001 et 2002
Entre 1.9% et 3.9%

AUDI TT 01, cabrio, 5 vit., 44
000 km., reconstruit, syst. navi-
gation, 29 995$ 450 469-1056

AUDI TT 2001, coupé,
43 000km. Bal. gar. / service
jusqu’à 80 000km. + gar. prol.
jusqu’à 160 000km. 225 hp.
34 000$. 514-998-7727.

AUDI TT 225 Roaster 2001, ga-
rantie, 39 995$ 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca
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CLUB DE RECHERCHE D’EMPLOI

Programme de 3 semaines financé par Em-
ploi-Québec- découvrir les emplois cachés,
CV, entrevue d’embauche, etc... (support lo-
gistique: annuaires spécialisés, photocopieur,
télécopieur, ordinateur, internet).

Service gratuit

TRAVAIL SANS FRONTIERES
514-499-0606

R 348
5 4

Services
personnels

400

Marchandises
et services

200 402 AVIS DE
RECHERCHE

AVIS DE RECHERCHE
Anciens élèves de Lise Séguin
Duquette, 1re année 1954-90

(514) 497-6045

TOUTE personne connaissant
les allées et venues de Leanne
Publow et/ou Gary Gagné est
priée d’appeler à frais virés:
Courtney
Hulley613-747-7800, poste
3214.

406 LIGNES DE
RENCONTRES

DE L’ACTION GARANTIE
à l’Échange de nuit

Appelez MAINTENANT GRA-
TUITEMENT* afin de contacter
instantanément de formidables
personnes pour de torrides con-
versations individuelles.
514.840.2999. Intro-
duisez le code 150. Plus de
3500 appels par jour, donc il y a
beaucoup de choix.
L’Échange de nuit. Venez jouer.
Personnes de 18 ans et +. *Des
frais interurbains peuvent s’ap-
pliquer.

LAVALIFE
Là où les gens cliquent

Appelez maintenant pour
rencontrer des centaines

de personnes dans
la région de Montréal

Spécial des nouveaux-venus
1er achat - 20 $ pour 80 min.!

514-840-2800
introduisez le code 100

ou 1-866-522-5282 sans frais
Personnes de 18 ans et +

440 ESCORTES,
RENCONTRES, ETC.

AGENCE CAPRICE
Magnifiques jeunes femmes

se déplacent à partir de 8 h AM
Discrétion et beauté assurée

(514) 812 - 1379

DOUCES COMPLICES
Centre-ville (514) 914-1146

www.zzcream.com

PETITE 35 ans, cheveux longs,
fantasmes assurés, Mtl-Est
7-19h 514-257-3028;962-7000

UN MOMENT TRÈS SPÉCIAL

514 244-1989.
AGENCE Les Divas, 24 h, 7 / 7
514-893-3692 - 450-646-2226

BELLE SOPHIA
te reçoit 8-23h (514) 933-1866

KATY vous reçoit.
Mtl Ouest, 514-777-6646

BELLE, grande, sexy. Films.
Plaisirs assurés. 514-527-0568.

445 STUDIOS
DE MASSAGE

BELLE, fleur, doux massage.
9h à 21heures. 514 274-4023

ALEXIA, spécial 2 pour 1, belle
brunette t’attend. 450-676-8642

MASSAGE exquis par femme
inoubliable, 7/7, 514 487-2227

COQUETTES asiatique, latine,
québécoise / 514-596-0634 /

203 AUDIOVISUEL

ABSOLUMENT BESOIN ca-
méras 35 mm, 21⁄4, 4 x 5, ciné-
ma, paye le plus. 514-344-0334

ACHETERAIS appareils photo
et acc. Leica, Hasselblad, Nikon
et autres. 514-898-5351.

205 INSTRUMENTS
DE MUSIQUE

PIANO d’ appartement droit 40"
Lesage, évaluation prof. $3200,

particulier 514-334-4450

212 ANTIQUITÉS,
OEUVRES D’ART

BIJOUX,

ACHAT
D’ANTIQUITÉS

SERVICE 1 HEURE.
MEUBLES, TABLEAUX,

BIJOUX, PORCELAINE, ETC.
SUCCESSION

CHRISTIAN 514-577-8486

214 LIVRES

Librairie Bonheur d’occasion

ACHAT À DOMICILE
livres de qualité en tous genres
au meilleur prix. 514-914-2142

ACHAT À DOMICILE
Notre librairie achète vos livres,
meilleurs prix. 514-284-9442

Offres
d’emploi

300

ÉTUDIANTS(ES)
demandés (es) pour

joindre une équipe de

vente directe, à domicile

• TEMPS PLEIN OU
PARTIEL

• SALAIRE DE BASE PLUS

COMMISSION

Dans les secteurs suivants :

• MONTRÉAL
• RIVE-NORD
• RIVE-SUD

Responsabilités :
Vendre le quotidien
dans les
résidences, du lundi au
vendredi

Pour jo indre no t re équ ipe
de ven te , appelez sans
tarder,

Richard Archambault
(514) 367-8353
1-888-367-8350

3243005
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Animaux

220

BOXER chiots, vacc., fauve
masque noir, queue et ergots
coupés, 375$, 450-583-3264.

CHATONS, siamois, milieu
fam., vacc. + carnet santé,
175$/ch., 514-388-0320

CHIENS D’EAU Portugais,
hypo allergène, chiots disponi-
bles, enrg., gar. 2 ans. 1 500$.
450-258-2251,www.pwdog.ca

CHIOTS Bichon Maltais,
Shih-Tzu, Yorkshire.

450-434-5638

CHIOTS braque allemand,
enrg. vacc., tatoutés, gar. 550$
prêts à partir. 819-566-5636

CHIOTS Golden Retreiver
vacc.,verm., 2 ans gar. prêt le
4 sept 350 $. 450-434-5727

CHIOTS Golden Retriever pure
race, enrg, vacc. verm., gar. 2
ans. milieu fam., 514-529-6396

CHIOTS Jack Russel terrier
(Parson), enr., vacc., gar., exc.
tempérament 450-444-5620

DOBERMAN femelle noir feu,
2 ans, très affecteuse, gardien-
ne, spécial 525$, 514-322-6303

ÉPAGNEUL Breton, chiots,
orange et blanc, bonne lignée-
docile, 450-263-9702

PERROQUET Conure Soleil,
21⁄2 ans; très bel oiseau nourri
main, 600 $. 514-862-2747

Véhicules 
automobiles

500

ASTROLOGIE DU JOUR
BÉLIER DU 21 MARS AU 20 AVRIL

Si vous considérez qu’un grand nombre de responsabilités
finissent toujours pas vous incomber, profitez de ce début de semaine
pour vous reposer. Laissez les autres accomplir leur part de travail.
C’est le meilleur moyen de leur faire comprendre ce que représentent
vos tâches habituelles. Peut-être accepteront-ils à l’avenir de participer
davantage...

Une explication logique vous sera fournie pour clarifier une
situation ambiguë qui vous importunait. Mais ne jugez pas trop
rapidement une personne dont le comportement vous a déçu. Par
ailleurs, avec maintenant quatre astres en Vierge, nombreux seront les
événements qui auront pour vous une importance considérable et qui
vous seront bénéfiques.

En ce début de semaine, l’influence de la Lune en Sagittaire,
face aux Gémeaux, favorisera la complémentarité. Vous allez pleinement
réaliser que les opposés s’attirent et que les véritables affinités ne
sautent pas nécessairement aux yeux. Dans un autre ordre d’idées,
votre principal défi consistera à ne pas révéler de l’information
prématurément.

Aujourd’hui, il vaudra mieux vous concentrer sur un seul
objectif plutôt que d’éparpiller vos ressources. Dans le même ordre
d’idées, ce n’est pas le temps de courir deux lièvres à la fois. Par
contre, si vous respectez cette simple consigne, vos démarches
devraient se couronner de succès. Voici donc un début de semaine lors
duquel vous pouvez réaliser des progrès importants.

Vous ne devriez rien cacher aux personnes que vous aimez.
Après tout, les secrets finissent souvent par se faire savoir. Avec la
Lune en Sagittaire, c’est un début de semaine pour parler franchement
et pour faire des aveux. La réaction des autres risque même de vous
surprendre, et votre initiative peut les inciter à vous faire des
confidences à leur tour.

En cette étape anniversaire, la Lune aujourd’hui en Sagittaire
pourrait vous contraindre à opter pour votre deuxième choix. Toutefois
notez que votre option favorite pourrait vous être disponible dès
mercredi, alors que la Lune entrera dans un autre Signe de Terre. Il
vaudrait alors probablement mieux patienter quelques jours... que de
vous contenter de moins.

Tout résidera dans le ‘timing‘ aujourd’hui. Prenez le temps
d’évaluer l’ensemble d’une situation ainsi que la disponibilité des
personnes qui la composent avant d’intervenir. D’une manière générale,
il vaudra sans doute mieux attendre d’obtenir un signal de l’autre plutôt
que d’agir trop impulsivement. C’est une suggestion...

Vous aurez aujourd’hui l’occasion de corriger une erreur ou
de repartir à neuf. Ne laissez donc pas passer cette opportunité. Par
ailleurs, la confiance permettra de conduire une relation personnelle ou
professionnelle à l’étape suivante. Si cette condition est remplie,
n’attendez pas plus longtemps, vous avez le feu vert!

La visite de la Lune en Sagittaire devrait vous offrir un début
de semaine plutôt spécial. Les gens qui vous entourent seront disposés
à vous offrir un traitement royal et à être aux petits soins pour vous. Ce
sera donc une étape importante pour demander un service ou pour faire
des démarches importantes sur le plan professionnel.

Voici un bon début de semaine pour mettre de l’ordre dans
vos affaires et pour prendre de l’avance. Il s’en suffira de peu pour
conserver votre avantage ou pour prendre le dessus sur votre
adversaire ou compétiteur principal. Un lundi où tous les domaines de
votre vie bénéficieront de votre franchise et de votre transparence.

Les aspects planétaires actuels peuvent vous permettre de
voir quelqu’un sous un nouveau jour. Vous pourriez même tirer profit de
l’expérience ou de l’expertise d’une personne que vous n’estimiez pas
beaucoup. Alors en ce début de semaine, n’hésitez pas à verbaliser ce
que vous ressentez. Toutes vos relations devraient en bénéficier!

La Lune en Sagittaire pourrait momentanément contribuer à
vous rendre plus vulnérable. Dites-vous que les éternels mécontents
sont davantage susceptibles d’exprimer une opinion, alors ne prenez
pas les commentaires d’autrui trop à coeur, notamment s’il s’agit de
critiques à l’endroit de vos démarches. Retenez que votre savoir-faire
est apprécié par la majorité!

TAUREAU DU 21 AVRIL AU 20 MAI

GÉMEAUX DU 21 MAI AU 21 JUIN

CANCER DU 22 JUIN AU 22 JUILLET

LION DU 23 JUILLET AU 23 AOÛT

VIERGE DU 24 AOÛT AU 22 SEPTEMBRE

BALANCE DU 23 SEPTEMBRE AU 23 OCTOBRE

SCORPION DU 24 OCTOBRE AU 22 NOVEMBRE

SAGITTAIRE DU 23 NOVEMBRE AU 21 DÉCEMBRE

CAPRICORNE DU 22 DÉCEMBRE AU 20 JANVIER

VERSEAU DU 21 JANVIER AU 19 FÉVRIER

POISSONS DU 20 FÉVRIER AU 20 MARS

HOR23ATastrologue@astro-communications.com

511 CAMIONS, JEEPS,
FOURGONNETTES

BMW X5, 2001, 02, 6 et 8 cyl.
garantie 120 000 km 1.9%

Park Avenue BMW
450-445-4555 514-875-4415

BUICK Rendezvous CX 2002,
49 400 km, très propre, 21 995$
1-800-454-4775. Franke Volvo

CHEV. Astro 97, aut., V-6, 4.3
7 pass., tout équipé, 5995 $

(514) 817-3304

CHEV. Express 1500 LS 1998,
151 000 km, tout équipée, prix
nég., 450-461-0925

CHEV. S-10 98, King Cab, 4X4,
34000km aut, acheté neuf 2000
17 900 $ nég., (450) 629-4474

CHEV. Tracker LST ’97, 4 ptes,
4x4, tout équipée, a/c, mags, 1
proprio, 5500$, 514-983-7167

CHEV. Tracker 2001 4X4 aut.,
70 000km, noir, a/c, pneus hi-
ver, 17 500$. 514-913-2422

CHEV. Venture, 4 ptes, 2001,
beige, 7 pass., tout équipée, ga-
rantie, 69 000 km, 10 495 $ ou
207 $/mois, 514-917-7611 crtr

CHEV 1500 97, 2 x 4, boîte 8 pi,
air, cruise, 145 000 km, propre,
12 950 $, 450-346-8086.

CHEVROLET pick-up 88 modi-
fié, 454, équipé, int. cuir, peint.
neuve, 12000$ 514-244-4358.

CHEVROLET S10 LS, 2001
4x4, 74 000 km aut. tout équipé

Park Avenue BMW
450-445-4555 514-875-4415

CRV 2001, 02, aut, 5 vitesses
bas km, équipé, garantie

450-445-7161 514-831-3598
BROSSARD HONDA

DODGE Caravan 99, tout équi-
pé, 119000 km, 5900$ nég, crtr
514-645-0015.

DODGE Caravan Sport 2001,
très propre, 80 000 km, bal. ga-
rantie 14 200 $. 450-653-4094

FORD WINDSTAR GL 98
tout équipée; 7 pass., 114 000

km. 5500 $. 514-645-1363

GMC Forward 4500 2004, dié-
sel, aut., boîte réfrigérée 16 pi
Wlutex.ca s514-336-3000

GMC Sierra 3500 SLE 2X6
2003, king cab, V8, air.
Wlutex.ca s514-336-3000

HONDA Odyssey EX-L 2003,
37 000km, exc. état, cuir, DVD,
Sonar, changeur 6 CD, Sub,
hitch, etc. 32 500 $,
514-935-1331 extension 200

HONDA Odyssey EX 2001
beige, 47 000 km, 22 500 $.

514-737-2527; 514-947-0595

INFINITI FX 45 2004
haute technologie, noir
BROSSARD NISSAN

450-445-9811 514-831-5784

INFINITI QX4 2001
4x4, 3.5L, 61 000 km

BROSSARD NISSAN
450-445-9811 514-831-5784

JEEP Cherokee Sport 95, man
exc. état. 170 000km. 4 ptes,
A/C, 5000$. 514-337-4601 soir.

511 CAMIONS, JEEPS,
FOURGONNETTES

JEEP TJ sport 99, 6 cyl., aut.,
a/c, 32 000 km, pneus d’hiver ,
jantes, tout équipée, comme
neuve, 18 500$. 450-667-2699

LAND ROVER Disco 99, 2
toits, champagne, 88 000 km,
22 900 $. 514-943-2739

LAND ROVER Discovery 1998,
tout équipée, cuir, A-1, spécial
12 500$, gar. échange, finance-
ment, crtr. A voir! 450-433-2002

MERCEDES ML350 2003
26 000 km, bal. contrat 36 mois
X 839$. + tx. 514-916-2974

MURANO SE 2003, tout équi-
pé, syst. de navigation, argent,
int. cuir noir, 514-262-0765

NISSAN Murano 8 L 2003
4x4, 2 en inventaire

BROSSARD NISSAN
450-445-9811 514-831-5784

NISSAN Pathfinder LE 99, tout
équipé, or/cuir tan, démar., gar.,
A1, 16 000$. 514 835-1594

NISSAN X-TERRA SE Super
Charge 2003, 33 000 km. Étain.
Aut., tout équipé; roues d’hiver.
28 000$. Sylvain 514-829-0670

NISSAN XTerra 2000 - 2001
4x4, balance de garantie
BROSSARD NISSAN

450-445-9811 514-831-5784

ODYSSEY LX 2000 - 03
33 000 km balance garantie

450-445-7161 514-831-3598
BROSSARD HONDA

PATHFINDER Nissan 92 XE
V6, 130 000km, 8 pneus, 5900$
514-248-3812, 514-277-5985

PONTIAC Montana SE 2002, 6
cyl. aut. 7 pass. 29 000 km., bal.
gar. équipé, A-1, 450-929-0846

SUBARU Forester 4X4 1999,
85 000 km, man., équipé, gris,
A1, 11 500 $. 514-831-0069

SUZUKI Esteem 2000, fam.
rouge, aut.,++équip. 78,800km
A-1, 9200 $nég. 450-372-9962

TOYOTA Rav 4, 2003
manuel, 2 en inventaire
BROSSARD TOYOTA

450-445-0577 514-831-6585

TOYOTA Sequoia LTD 2002,
27 000 km., aut. équipé, 7 pass.

Park Avenue BMW
450-445-4555 514-875-4415

TOYOTA Sienna LE 2001,
bleu, 71 000km, a/c av./arr.,
CD, très propre. 514-898-2961

TOYOTA Sienna CE 00, beige,
120 000 km, 1 taxe, 15 900 $,

450-581-7668

TOYOTA Sienna CE 99, 6 cyl.,
tout équipé, 12 995$. Toyota St-
Eustache 514-343-3409

TOYOTA Sienna 99 - 2000 - 02
BROSSARD TOYOTA

450-445-0577 514-831-6585

TOYOTA Sienna CE 2004,
7 passagers, 48 000 km, 2 a/c
24 900$, (514) 968-9888, crtr.

TOYOTA Tundra 2000 - 01
4x4 King Cab

BROSSARD TOYOTA
450-445-0577 514-831-6585

228 BUREAU,
TÉLÉPHONIE

ACHAT-VENTE-LOCATION
Fabrication. Mobilier. Du solide.
Tout pour le bureau, magasin,
école. Aussi usagé. Recouvre-
ment de partitions. Panneaux et
tables pour Centres d’appels.
Gestion C.L.C. 514-278-7614

232 ÉQUIPEMENTS
COMMERCIAUX

SUPER AMEUBLEMENT de
salon de coiffure, réception, ta-
bles de travail, chaises, etc...
www.lesjumelles.com
Appelez à compter de mardi au:
514-270-3272

233 CONSTRUCTION
RÉNOVATION
DÉCORATION

a fVENTE
SPÉCIALE
de comptoirs
et vanités

en granite italien
et brésilien

à partir de 44$/ pi.2

514-327-8585
R 233

_ d

255 COURS/
FORMATION

PILOTEZ en 4 étapes faciles
Première leçon GRATUITE

(valeur 120$) (450) 445-4444

270 SOINS,
MASSOTHÉRAPIE,

PRODUITS NATURELS

À LA BONNE SANTÉ
1852 Rachel E., 514-598-0707

www.massagesuper.com

ALGO Signature, massage
sous la pluie, massothérapie,
9 h 30 à 21 h. 8950 Métropoli-
tain est. 514-356-2084

A P O G É E
endroit propre et agréable pour
relaxer, stat. reçu 514 385-3805

AU CRISTAL
Excellent massage. Relaxation.
Reçus. Tél. : (514) 939-2249.

AU SOIN du corps, La Détente
Bronzage, massage 7 jrs/sem

(514) 729-4302. Reçus.

BON MASSAGE relaxant, jeu-
ne asiatique, professionnelle,
420 Laurier, 514 282-1236

BONS MASSAGES CHINOIS
Déménagé de Guy / William sur
6363 MONK (514) 768-9406

270 SOINS,
MASSOTHÉRAPIE,

PRODUITS NATURELS

BONS MASSAGES CHINOIS
relaxant. Reçus. 4912 Verdun
(métro). 514-769-6336.

CLINIQUE SANTÉ ORIENTAL
PROF. par massothérapeutes
chinoises. Reçu 514 744-8477.

EXCELLENCE: AMBIANCE
raffinée. Soins exceptionnels.
Reçus. Tél.: 514-932-1299.

EXCELLENT massage profes-
sionel, Lasalle, reçu, stationne-
ment, 10h-22h, 514-363-9449

EXCELLENT massage, relaxa-
tion, ambiance chaleureuse.
514-527-3713, 514-277-7505

LA SOURCE agréable hydro-
thérapie colonique, massage
tous genres. 7/7. 514-342-4127

LOTUS, venez profiter d’un bon
massage de détente inoublia-
ble. Stat.. Tél. (514) 948-2121.

MAGICA, essayez les autres
mais venez voir le meilleur. Visa
/ Mc Card, reçus 514-739-8848

MASSAGE tous genres, théra-
peutique, détente, accupunctu-
re, 7/7, reçus, (514) 256-2999

NOUVEAU! Clinique Ambre,
centre-ville. Exc. massages.
Spécial prix. 514 842-4598

NOUVEAU MASSOTHÉRAPIE
Exc. massage par profession-
nel, centre-ville, 514 965-7328

*NOUVEAU SPÉCIAL tous genres*
Reçu. Stat.. 7/7, 9 h-21 h

Facial. Rasage. (514) 501-7884

NOUVEL ENDROIT. Exc. mas-
sage. Ambiance chaleureuse
5026 av. du Parc 514 844-2332.

NOUVELLE CLINIQUE
Nouveau personnel, excellent,
asiatique, métro 514-858-6666

REIKI : toucher psycho-énergé-
tique, relaxant, jaccuzi, reçus.
Mme F. Lavoisier 514-347-1828

ST-LAURENT (4270), ste 206,
514-842-5881 ET 737 Côte-
Vertu ste 100. 514-855 9559.

SWEET CARE - Tous les massages
Asie sous le soleil et la pluie.
Venez relaxer! (514) 989-9162.

304 POSTES
CADRES ET

PROFESSIONNELS

TRADUCTEUR(TRICE)S
vers le français; français impec-
cable. Tout diplôme universitai-
re accepté, expérience. De
45 000 $ à 85 000 $ / an. Tra-
duction à faire EXCLUSIVE-
MENT dans nos bureaux de To-
ronto. 416-975-5252 poste 305

306 SANTÉ,
SERVICES

COMMUNAUTAIRES

ASSISTANT(E) PHARMACIEN
Uniprix St-Léonard, 35 h/sem.
(incl. une fin de sem. par mois).
Exp. minimum un an. Louise
Coulombe 514-324-2600.

ASSISTANTE DENTAIRE et
réceptionniste bilingue. À Ville
Mont-Royal. 514-341-1132

ASSISTANTE DENTAIRE
d’expérience demandée temps
partiel, les mardis et jeudis,
heures supplémentaires possi-
ble. Secteur Montréal. Faxez
C.V. au 514-937-5038. Ou télé-
phonez au 450-691-0196

INFIRMIERS(ÈRES). Urgent !
Acceptons toutes disponibilités.

514-523-0415

308 GARDERIES

EDUCATRICE demandé(e), à
Laval, avec expérience.
Temps plein. Téléphonez au
450-662-2744 demandez Tia.

310 BUREAUX

SECRÉTAIRE- réceptionniste
bilingue, avec expérience, con-
naissance des logiciels Word et
Excel. Bureau situé à ville St-
Laurent. Faire parvenir votre
C.V. par fax au 514-328-4466

SECRÉTAIRE comptable, 3
jours sem. Bonnes connaissan-
ces informatique (Fortune
1000). Faxer c.v. au
514-257-9858, att; Léon Leduc.

313 INFORMATIQUE

MicroBytes, technicien(ne) et
représentant(e), temps plein,
bilingue, West Island.

Faxer CV : (514) 426-3455

321 TRANSPORT /
CAMIONNAGE

CHAUFFEUR(E)S bilingues,
expérience, classe 3. Pour
compagnie de location. AUSSI
aide général. Se présenter au:
6999 avenue Victoria, porte 2,
demander René ou Danny.

322 HÔTELLERIE,
RESTAURATION,
ALIMENTATION

BARMAN(AID), serveur, cours,
aide au placement, 849-2828.
EcoleDesMaitres.com

322 HÔTELLERIE,
RESTAURATION,
ALIMENTATION

BOULANGER(ÈRE) travail à la
main, min. 3 ans exp., salaire
concurrrentiel, 450-346-6851

CUISINIER(E), avec exp., pour
resto. le Twist à Hull / Gatineau.
819-777-8886, 613-324-0459

MOTEL de Brossard cherche
réceptionniste pour 2 soirs
(mardi et merc. de 14h à 22h)
avec poss. de remplacement de
vacances et maladie. Se pré-
senter au 8350 boul. Tasche-
reau à Brossard du lundi au jeu-
di entre 9h et 15h. À noter, les
fax ne sont pas acceptés.

RECHERCHE serveur(euse)s,
temps plein, restaurant dans le
Vieux-Montréal. Se présenter
avec CV au 1 rue St-Paul
Ouest, Vieux-Montréal, deman-
dez Bruno Piras

bruno@modavie.com

RESTAURANT Île-des-Soeurs
fine cuisine italienne, cuisinier
et aide-cuisinier avec exp.

Faxer CV au 514-765-0073.

324 IMPRIMERIE,
INFOGRAPHIE

Imprimerie recherche un(e)
aide-pressier sur Komori
"26". Poste permanent de soir.
4 jours semaine. Contacter Da-
niel au 514-367-8677

327 COIFFURE,
ESTHÉTIQUE

SALON LES JUMELLES
recherche assistant(e) coif-
feur(euse) avec exp., et coif-
feur(euse), avec exp. Appelez
mardi entre 18 et 20 h au:
514-270-3272

329 INDUSTRIEL,
MANUFACTURIER

OPÉRATEUR(TRICE) CNC
avec expérience, à R.D.P.

Tél.: 514-648-5423
Fax: 514-643-3851

331 ENTRETIEN,
SÉCURITÉ,

CONCIERGERIE

AHUNTSIC, couple pour con-
ciergerie, avec exp. pour 25 lo-
gis, pour Oct., 450-224-4865

A PIERREFONDS, couple
avec expérience pour 75 app..

514-924-1438

COUPLE mature, résident,
avec exp., réf., débrouillard,
bonnes conditions, (40 log.)
faxez CV 514-328-1565

334 SERVICES
DOMESTIQUES

ROSEMONT Gardienne, temps
plein, non-fumeuse, fiable,
jouant dehors, petits travaux
ménager. 514-259-5255.

548 VÉHICULES
5000$ ET MOINS

ACURA Vigor, 93, GS, 4 ptes,
aut., cuir, a/c, vitres teintées,
méc. A1, 4300 $, 514-299-3993

BMW 325is 1990, aut.,
208 110km. Toit ouvrant,
4 500$. 450-372-0548.

CHEVROLET Cavalier, 96, 5
vit., 2 ptes, 145 000km, vitres
teintées, 2400 $, 514-299-3993

DODGE Néon 97 2 ptes, 5 vit.,
noire, vitres teintés, a/c, CD 8
pneus, 2200$. 514-594-2410

FORD Econoline 1990, V8,
7.3l, boite fibre verre, méc. A-1.
2000 $ nég. 514-634-9617

FORD Granada 77, 4 ptes, V8,
302, 83 000 milles, un proprio,
950$. 514-272-1541

GMC Safari XT 94, 4.3litres
8 pass. très propre, 156 000km
moins de 3200$, 450 437-4948

HONDA CIVIC 1983, recondi-
tionné, peinture neuve, pas de
rouille, 1000 $. 514-223-4610

HONDA civic 92, aut., toit, CD,
186 000 km, entretien A1, 8
pneus, 4200 $. 514-529-3326

HONDA Civic 95, 2 ptes., 5 vit.
coupé, propre, 168 000 km.,
4000 $. 514-965-1742

HONDA Civic EX 93, bleu,
man., 186 000 km, 3000 $ nég.
450-443-6920

HONDA Civic LX 95, man.
rouge, 215 000 km., bon état,
3200 $. neg. . 514-255-3897

HYUNDAI Accent 1997 argent,
3 portes, manuel, 78 000 km,
4400 $ A-1. 514-282-0276

MAZDA 626 LX ’94 aut., a/c,
tout équipée, cond. A-1, 4500$,
particulier, 450-682-9783

NISSAN Axxess 1990,
aut., 4x4, 800$ telle quelle,
514-731-6062

NISSAN Sentra XE 94, bourgo-
gne, 225 000 km, A-1, man., 4
ptes, 2000 $, 514-236-3006.

548 VÉHICULES
5000$ ET MOINS

OLDS Cutlass Supreme 1994,
4 ptes, moteur 3.1 l, 160 000
km. Noire, 8 pneus (usure 1 an);
2700 $ nég. 514-337-4337

OLDSMOBILE Cierra Cutless
’93, aut., cassette, 60 000 km,
cuir, 3200$, 514-334-3836

PLYMOUTH Acclaim 91, aut.
a/c, 79 000 km., 1 proprio, A1
2895$ (514) 928-5327

L A V I G N E

PONTIAC Bonneville SSEI 94,
"super charged", A-1, "full",
3995$. Loc. HJV, 514-949-7105

SUZUKI Esteen 98, 4 ptes,
bleue, 117 000 km, 4000 $,
dame proprio, 514-276-4644

TOYOTA Corolla 1993, aut.,
138 000km, avec pneus et
roues, 3900$, 514-731-6062

TOYOTA TERCEL DX 1996,
man., très propre, méc. A-1,
4795$, 514-910-1580

VOLKS, Golf 95, 2 ptes, 5 vit.,
noir, impeccable, A1. 3 800$.
514-337-9495.

VOLKS Golf 94, 4 ptes, man.,
136 000km. Rouge. Très pro-
pre. 3 650$. 514-233-3271.

VOLKS Golf 95, 2 ptes, man.,
noir, 159 000km. Faut voir.
4 350$. 514-912-0798.

VOLKS Golf CL 1994, 2 ptes,
man., 165000km, bleue, CD, a/
c, mags, 3900$, 514-502-3153

VOLKS Jetta 94, 160 000km.
Mis 2000$ en janv. Man., très
propre, 4000$. 514-727-5589.

MedicAlert,
c’est le bracelet avec le

numéro d’une ligne d’urgence
relié au dossier médical de

votre enfant.

Pour devenir membre,
composez le

1 800 668-6381
ou visitez

www.medicalert.ca

Parce que vous
protégez leur vie

01 .

Immobilier
100
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RÉPONSES

ÊTES-VOUS OBSERVATEUR?

1 ) Genou de la femme moins haut.
2) L’attache de l’écharpe.
3) Accoudoir droit du fauteuil complété.
4) Nez du capot de la voiture de gauche.
5) Support de la voiture de gauche

moins large.
6) Roue de la voiture du milieu

incomplète.
7) Aile gauche de la voiture de droite

moins haute.
8) Dessus du support de la voiture de

droite.

E
R
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550 AUTOMOBILES 550 AUTOMOBILES 550 AUTOMOBILES 550 AUTOMOBILES 550 AUTOMOBILES 550 AUTOMOBILES 550 AUTOMOBILES

Inspection en 300 points • Jusqu’à six ans ou 160 000 kilomètres
de garantie limitée† • www.concessionnairesaudimontreal.com

Nous y avons jeté un coup d’oeil.
Ou plutôt 300.

†Permet de couvrir jusqu’à six ans à compter de la date de mise en service du véhicule neuf ou jusqu’à un
total de 160 000 kilomètres, selon la première éventualité. Garantie limitée transférable sans aucuns frais
au Québec. Voyez votre concessionnaire pour connaître les détails ou composez le 1 800 367-AUDI.
« Audi » et l’emblème des quatre anneaux sont des marques déposées de AUDI AG. ©Audi Canada 2004
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Véhicules neufs
04 911 coupé 5 disponibles

04 911 cab. 6 disponibles

04 911 C4 S coupé 2 disponibles

04 911 C4 S cab. 3 disponibles

04 Boxster 3 disponibles

04 Boxster “ S ” 1 disponible

04 Cayenne 10 disponibles

Véhicules de démonstration
911 40e anni. arg./noir 5 000 km
04 Cayenne 4 disponibles

Véhicules d’occasion
03 Targa bleu/tan 300 km

01 911 cab. bleu/gris 35 000 km

00 911 coupé noir/noir 36 000 km

04 Cayenne Turbo bleu/gris 17 000 km

02 Turbo coupé gris/noir 25 000 km

02 Boxster bleu/tan 18 000 km

Aucun substitut

VENDUE

www.porscheprestige.com
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AUDI TT quattro 01, comme
neuve, 29995$. 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

BMW 318TI 1996, aut., "black
violet", 116 000 km, 1 seul pro-
prio.$: à discuter.514-825-2452

BMW 320-i 1995 noire, 6 cyl.,
5 vit., 182 000 km. État A-1.
11 400 $ nég. 514-591-2171

BMW 320i 1993, 175 000 km,
exc. cond., très économique.
8500 $. 450-674-6397

BMW 325 Cab 01, 72 000 km,
aut. gar 6 ans 120 000 km 3.9%

Park Avenue BMW
450-445-4555 514-875-4415

BMW 325 CI 02, man., pas hi-
ver, 14 000 km, poss. 3.9% fin.,
35 800 $, 514-241-9267

BMW 325ci 2001, 42 000 km,
noir / noir, gr. sport, toit, bal.
gar., 31 900 $, (514) 965-1439.

BMW 325i 2001, gr. sport++,
sac à ski, 97000 km.
Wlutex.ca s514-336-3000

BMW 328 Cabriolet 99
automatique et manuel
Park Avenue BMW

450-445-4555 514-875-4415

BMW 328 IS 98, 2 ptes, aut., gr.
M sport, premium, 114 000 km,
A1, 19 800$. 450-777-7000

BMW 330 2004, cabriolet,
6 vit., roues 18", M sport pack.
4 pneus hiver,équipé. 16 500km
69 000$. 514-919-9860.

BMW 330 CI conv. 2001, vert/
tan, aut., Gr. M sport, a/c, 88
500 km, 40 500$. 450-405-7001

BMW 330xi 2001
aut. manuelle, 36 000 km, 3.9%

Park Avenue BMW
450-445-4555 514-875-4415

BMW 525, 2002, automatique,
tout équipé, 46 000 km, garan-
tie 120 000 km. 1.9%

Park Avenue BMW
450-445-4555 514-875-4415

BMW 530IA 2001 - 2003
aut., tout équipé,1.9%
Park Avenue BMW

450-445-4555 514-875-4415

BMW 745i, 2002, 54 000 km,
gar. 6 ans 120 000 km 1.9%

Park Avenue BMW
450-445-4555 514-875-4415

BMW 745 Li, 02, bleu foncé,
43 100km, 66 900$

UPTOWN VOLVO
(514) 737-4321

BMW MERCEDES, VOLVO
+ JAGUAR 2000 et ROVER

01 530i état neuf 50km
01 325i équipée, 26 900$
98 740i bas km 20 900$
98 540i vi équipée 18 900$
97 328 is 5 vit. noire 16 500$
96 conv. 328ic 16 900$
95 325i, état neuf 5 vit. 10 800$
94 320i 5 vit. spécial 7900$
86 635 CSI 2 ptes noire 5900$
Échange. À voir! 450 433-2002

www.autoselectmirabel.com

BMW série 5 2003, mags 17",
41995$. 450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

BUICK Lesabre 2002 21 700
km, bal. gar. GM. 18 500 $
450-477-0534; 514-298-6108

CADILLAC de Ville 2002, blanc
perle, 58 500 km. Gar. 28 500 $.
450-466-5155; 514-893-2331

CADILLAC STS 97, 89 000 km,
CD, bourgogne, pas hiver, im-
pec, 14 000 $, 514-815-2695

CAMRY LE 00, aut., 96 000
km., toit, 8 pneus, gar. Carmen
au 514 899-9000 poste # 211

CAVALIER Z24 2003, man.,
21 000km, gr. élect., rachat de
bail 3 ans, 450-667-9630

CHRYSLER 1997,
Intripid sport grise, 125 000 km
5499$, A1, (514) 684-9194

CHRYSLER Cirrus ’99 aut., a/c,
démar., CD, pneus 4 saisons
neufs, excellent état, 80 000km,
7900$ nég., 450-349-3360

CHRYSLER Concorde LX, 97,
5900 $

UPTOWN VOLVO
(514) 737-4321

CHRYSLER Intrepid 2000,
155 000 km, gris argent, A1,
factures d’entretien, 8 pneus,
6995$. Robert 514-917-8220

CHRYSLER Sebring LXI 97,
V6, 91 000 km, a/c, toit, cuir,
CD, A1, 7900 $. 514-295-3316.

CIVIC DXG 2001, aut, a/c
42 000 km, équipé, garantie

450-445-7161 514-831-3598
BROSSARD HONDA

CIVIC Si 99, 51 000 km
5 vitesses, garantie
450-445-7161 514-831-3598

BROSSARD HONDA

• CL 230 Kompressor 2003,
2 en stock 17 000 km. 29 900$

• C 32 AMG 03, comme neuve.
Valeur 75 000$ pour 54 000$

• E 430 4M 2001, noir sur noir.
Seulement 33 900$

• E 320 2003, Black Opalain et
beige, Voiture impec., 54 000$

• S 55 AMG 2001, voiture ex-
ceptionnel, 43 000km. Valeur
158 000$ pour 84 900$

• ML 320 01, beige sur beige,
52 000km très propre 31 900$

• ML 430 2001, noir sur noir,
46 000km. Exc. état., 37 800$

• ML 500 2003 argent, 22 000
km., démo: 52 500 $

450 681-2500
514-856-2929

FOCUS SE 01 familial, aut., air,
seul.: 20 000 km, 11 500 $

S.D. Auto 514-952-9908.

FOCUS ZX3 2000, a/c, aut.,
blanc, 1 proprio non fumeur,
6500 $ nég, 450-566-8555

FORD Focus conv. 2000,
int.bleu métallique, 9 900$.
450-431-1123, 450-820-1123.

FORD Focus familiale 2001
automatique a/c

AUTO-METZ (450 622-4666)

FORD Mustang GT convertible
2003, cuir, 29000 km, 25995$.
450-688-1120.

www.lauzon.qc.ca

HONDA ACCORD
1997, aut., 5995 $

514-234-8786

HONDA Accord 99, 4 ptes., 5
vit. noire, équipée, 125 000 km.,
7900 $. 514-965-1742

HONDA Accord EX 99 équipé,
4 cyl., 5 vit., bal. gar., 14 900$,
117 000 km, 514-323-9935

HONDA Accord LX 98, aut.
air, verte, 68 500 km., CD, A-1,
14 500 $, 514-603-0038

HONDA Accord LXG 2003,
champagne, aut., air, cd,

18 200$, (514) 968-9888, crtr.

HONDA Accord SE 2000, 72
000km, man., 13 000$ gar. 1
an. JAB Auto, 514-944-0444

HONDA Civic 97, 4 ptes., 5 vit.
très propre, femme proprio,
5300 $. 514-965-1742

HONDA Civic CXG 1999,
3 ptes, aut., 44 000km, bijou!
MADR 450-922-9922

HONDA Civic CX 2000, hatch-
back, 5 vit., 28 000 km, bal. gar.
9800 $. 514-817-2876

HONDA Civic SIR 2000, sus-
pension abaissée, "muffler",
55 000 km, impecable, 13 995 $
nég., Michel (514) 995-1265

HONDA Prélude SH 2000, à
voir, 22 000 km, doit vendre,
450-688-1705, 514-854-8786.

HONDA S2000, 01 et 02, gar.
2007, 34 000km, pneus neuf,
J-Pierre 35000$ 819-352-5555

HONDA SIR 2002
argent, 28 000km, 18 000$
Serge Lacaille 450-678-3150

HYUNDAI, Accent GS 2002,
aut., 63 000 km, argent,

7500$, (514) 968-9888, crtr.

HYUNDAI Accent 04 aut., vitres
électr., 2 ptes; A/C; 2000 km.
12 500 $. Jour: 514-786-3071;

soir: 450-923-8770.

IMPREZA TS 2004, aut.,
bal. gar., 20 495$, Subaru
Auto Centre, (514) 928-5327

INFINITI G35 2003
V6, 3.5L, cuir, A-1

BROSSARD NISSAN
450-445-9811 514-831-5784

INFINITI I30 2000, aut., 84 000
km tout équipé, a/c, noir, gar
2006, 16 900 $. 514 643-1130

INFINITI QX4 2003, équipée +
33 000km, transfert loc. 799$-
30 mois, impec 514-261-8619

JAGUAR 1998 XJR, noire int.
noir, pas d’hiver, 28 000 km,
exc. état. 34 000 $.
JAGUAR 1998 XJR, verte, inté-
rieur beige (BRG), 67 000 km

514 -842-1124

JAGUAR S-Type 2000, équi-
pée, 60 000 km, aubaine à
22 500 $. 450-433-8110 crtr.

LEGACY GT 2000, 4 ptes, 5 vit.
84 000 km, 15 500 $, Subaru
Auto Centre, (514) 928-5327

LEXUS SC 430 2003, cabrio.
toit rigide, bleu indigo, int. écru,
38 200 km., 4 pneus hiver incl.
2 ans de gar. 67 500 $.

514-894-6917

LINCOLN LS 2000, V8, impec-
cable, blanc, cuir, 71 000 km,
gar. prol. 120 000 km, 24 500 $.
450-472-9923, 514-501-0410

MAZDA
04, Mazda 6 GT, 4 cylindres,
man. 22 000km, noir, 25 995 $
02, Protegé 5, aut. et man. 3 en
inventaire, à partir de 16 500 $
00, Protegé SE man. 78 000km,
vert, 10 495 $
00, Toyota Corolla CE, manuel
96 000km, argent, 9995 $
00, Protegé LX , man. groupe
électrique, beige, a/c, 8995 $
99, Toyota Tercel, manuel, 4
ptes, 144 000km, bleu, 6995 $

(514) 381-3987
10175, Papineau, Montréal

MAZDA 626 LX 00, aut., a/c,
seulement 46 000km 12 500$

S.D. Autos 514-952-9908

MAZDA 626 LX 02, aut., air,
seulement 23 000km., 14 999 $.

S.D. Auto 514-952-9908.

MAZDA Miata 93, man., rouge,
92 000 km, femme proprio, pas
d’hiver, 12 800$. 514-912-6964

MAZDA Précidia MX3 1995, 4
cyl., aut., 8 pneus, état A-1
5995$, (450) 689-5918

MAZDA Protegé LX ’01 aut.,
a/c, CD, mags, bal. gar., 78
000km, 11 800$. 514-643-0523

MAZDA Protégé LX 03, grise,
man., 17 000km, gar. 7 ans + 4
Blizzak, 18 000$. 450-534-0138

MAZDA Protegé LX 02, 5 vit.,
2.0L. seul. 21 000km 11 999$

S.D. Autos 514-952-9908

MAZDA Protegé LX 00, aut.,
air, 37 000km. équipé, 11 500$.

S.D. Auto 514-952-9908.

MAZDA Protégé LE 1999, aut.
145 000 km, aut., vitres élect.
méc A-1. 7800 $. 450-349-5771

MAZDA Protégé LX 03, cerise,
air, vitres, cruise, démar., alar-
me, 4000 km. 514-642-9701

MAZDA Protegé LX 2003,
40500 km, aut., air, gr. élect..
Wlutex.ca s514-336-3000

MAZDA Protegé LX 2.0, 2001,
aut., sable, a/c, toit, aileron,
75 000km, gar. 100 000km,
12 500$. 450-348-9965

MAZDA Protegé LX 2002,
gar. Mazda. Man. , A/C, cruise,
56 000km. 2 pneus neufs. 10
500$. 450-657-0835.

MAZDA Protegé SE 00, 5 vit.,
a/c; 39 500 km. Impec. 10 500$
taxes incl. 514-634-3513

MAZDA RX8 2004, silver, int.
cuir noir, aut., vitres teintées,
spoiler, démar., 12 000km, par-
ticulier, 450-464-0185

MERCEDES, JAGUAR, BMW
VOLVO AUDI ET ROVER

00 E430 4x4 noire 26 900$
00 E320 4x4 équipé 27 900$
00 C230 Elegante, cp 15 900$
00 E320 4x4 bijou,30 km
98 E320 wagon, rare, noir perle
96 E320 bas km noire 16 900$
95 S420 limousine 16 900$
95 C220, bijou, 9900$

www.autoselectmirabel.com
financement, 450-433-2002

MERCEDES 190E, 1993, exc.
état, preuve d’entretien, noir,
10 500 $ nég. 514-286-5179

MERCEDES 1999 SL 500
58 000 km

AUTO-METZ (450 622-4666)

MERCEDES 2001 E320
4 matic silver

AUTO-METZ (450 622-4666)

MERCEDES 2001 E430
36 000 km

AUTO-METZ (450 622-4666)

MERCEDES 300E 1989, exc.
état, équipée, remisée 7 hivers,
transmission neuve, 200 000km
6500$, (450) 659-4424

MERCEDES 300e 4matic 92 cd
4x4 cuir impec femme proprio
7999$ 514 979-1907/421 6123

MERCEDES 300 TDiesel 87,
aut., cuir, 178 000km certifié,
grise 9450$, crtr, 514-917-7710

MERCEDES 300TE 88, fam.,
213 000 km, fonctionne à mer-
veille, 6300 $, 450-226-9826

MERCEDES 90, 300DT,
279 000km, très propre,
9 600$. 450-258-2515

MERCEDES BENZ E-420
1997, noire; 8 pneus; 99 000
km. Exc. état. 1 seul proprio.

27 500 $. 514-220-8045

MERCEDES C-230 1998, gris /
noir, 140 000 km. A-1. 18 000$
418-871-4510; 418-569-5400

MERCEDES C280 97, silver,
117 500km, tout équipée, A-1,
16 500$. 819-538-4950.

MERCEDES C320 2001,
100 000 km., noire, tout équi-
pée, 30 000 $. 514-346-2993

MERCEDES CLK500 2003,
25 000 km, noir/noir, AMG, xé-
non, 60 000 $, 514-944-1598

MERCEDES E320 2001
impeccable. 8 mags, télépnone
intégré + options. 93 000 km.
Faut voir. 1-418-849-3615

MERCEDES E320 4Matic 99,
toit, 82 000 km, sièges chauf-
fants, 29 500 $, 514-996-6590

MERCEDES E320 1999, bleu
int. beige, 70 000km, tout équi-
pée, particulier. 29 500 $.
450-224-7283, 514-895-7283

MERCEDES E320, 2001,
4 Matic, 135 000 km, parfait
état, 40 000 $, 514-594-0463.

MERCEDES E320 2000, gris,
a/c, toit, inspecté A1, 132 000
km, 32 500$. 514-707-7309

MERCEDES E320 00, tout
équipée, 68 000 km, silver,
gar., 31 000 $, 514-924-9997

MERCEDES E430 1998,
gr.sport, Zénon, rideaux arr.,
Bose,CD, roues 18po., ESP,
volant et pommeau en bois, noi-
re / noir, bal. gar. juillet 2005.
Impeccable ! 819-820-5077

MERCEDES E55 2000
78 000km, balance garantie, ar-
gent, int 2 tons noir/gris, tres
propre, 819-820-5077

MERCEDES ML320 Elégance
98, 67 500km. Exc. condition.
Ext. noir/int.cuir tan. Bal gar.
prol. Rendez-vous seulement,
21 500$. 514-951-2246.

MERCEDES S500, 2000
70 000 km, argent, jamais servi
hiver, succession. 58 000 $.

4 5 0 - 6 6 4 - 7 1 2 3

MERCEDES SLK 230 98, sil-
ver, 125 000 km., 28 500 $.
Raymond, 514 998-8369

MERCURY Marauder 2003,
9700 km, noire, tout équipée
Wlutex.ca s514-336-3000

MGB Rouge 1978, inspection
SAAQ récente, peinture neuve,
9500 $ nég. 450-449-1957

MINI COOPER S 2003, tout
équipée, int. cuir, 25 300 km, 2
ptes, man., loc. 24 mois ou à
vendre, 27 000 $.
514-592-2323, 514-954-5302

MITSUBISHI Galant LS-V6, 03,
aut., ABS, air, toit, mags 16po.,
aileron 23 000 km., 16 500$

S.D. Auto 514-952-9908.

MITSUBISHI Galant ES 03,
aut. a/c 22 000km 14 500$

S.D. Auto 514-952-9908

MUSTANG, 1997,V6, 3,8l.
77 500km. Aut., A/C. AM-FM
cass. Apparence extérieur GT.
10 300$. nég. 450-963-1171.

MUSTANG GT 1996; 133 900
km. Condition A1. Man., rouge,
mags Cobra R 17 po. Tout équi-
pée. 11 500 $. 514-913-2172

NISSAN Altima Ltd, 01, aut.,
a/c, 26 000km, mags, 15 500$

S.D. Autos 514-952-9908

NISSAN Altima 2004, 2.5S 22
000km, équipée, 21 500$, bal.
gar., JAB Auto, 514-944-0444

NISSAN Altima 2.5S 2003
automatique, air, 20 000 km

BROSSARD NISSAN
450-445-9811 514-831-5784

NISSAN Maxima GLE 01, tout
équipée cuir, 69 000 km, bal.
loc. 437$/m. Soir 514-326-8287

NISSAN Maxima GLE ’01, tout
équipée, 53 000 km, a/c, cuir,
toit, bal. loc., 514-592-1215

NISSAN Maxima GXE 93, tout
équipée, 142 000 km, impecca-
ble, 8300 $, 450-461-1486

NISSAN Maxima GLX 97, A1,
tout équipée, 178 000 km,
7990$. Gilles 450-641-1906

NISSAN Maxima SE 2001
cuir, toit. Plusieurs choix
BROSSARD NISSAN

450-445-9811 514-831-5784

NISSAN Sentra GXE 03, aut.,
a/c, 16 000 km, aileron,
14 800$ SD Auto 514-952-9908

NISSAN Sentra XE 2001
aut, air, 28 000 km

BROSSARD NISSAN
450-445-9811 514-831-5784

OLDS Intrigue 1998, 4 ptes, air,
"full" 126 000 km, impeccable,
6995$. Loc. HJV, 514-949-7105

PASSAT GLS, 1.8t 98, a/c, 5
vit., CD, mags, 132 000 km, au-
baine. 9400 $. 514-272-5273

PASSAT GLS 2001, argent,
132 000 km., pneus d’hiver.
Carmen 514-899-9000 ext. 211

PONTIAC, Gr. Am SE 2003,
grise, 47000 km, V6, équipée,
air, 13900$. (514) 968-9888 crtr

PONTIAC Grand Am 2002,
55 600 km, propre, exc. état,
tout équipée, 14 000 $ nég.
514-323-5352 après 18h.

PONTIAC GrandAM SE 2000,
4 cyl. 4 ptes. 17 000km. Impec-
cable! 12 000$. 514-733-4719

PONTIAC Grand-Am 94,
74 000 km., aut. 4 ptes., tout
équipée, 514-421-1541

PORSCHE 911 2000, C2, noir.
Bancs sports, cond. A1 57 000
km, 66 500 $. 514-362-1981.

PORSCHE Boxster S, 2001 42
000km.Jaune toit marine. Gr.
sport. 46 000$. 514-219-9772

PORSCHE Boxster S 2002,
jaune, 6 vit. mags 17 po. phares
Zénon, + beaucoup d’options,
25 000 km., 56 995 $.
Précison Acura 819-564-8909

PORSCHE Carrera cabriolet
03, 10 200km, tout équipé,
96 900$ 514-730-4257

SAAB 9.3 turbo 1999, noir, tout
équipée, man., 5 vit., 125 000
km, 12 000$. 514-946-4139

SAAB 900 S 1997, noire, 4
ptes, tout équipée, 127 000 km,
mags, 8200$, 514-996-5133

SAAB 900S Cabriolet 1997,
noir, 5 vit., bas km, 12 500$,
crtr. A voir! 450-433-2002

SATURN SC1 98, man. cruise
141 000km, vitres teintées, a/c,
5500$ nég., 514-354-7160

SUBARU Legacy GT 01, AWD,
aut. titane, 92 000 km., 8 pneus,
bal. gar., 19 500$ 514 893-6148

SUBARU Legacy LS ’96 4 ptes,
AWD, aut., taupe, 124 000km, 8
pneus, 9000$. 514-992-6802

SUBARU Outback 2001 freins
neuf, 4 pneus neufs, CD, vitres
teintées, démar., 450-227-5639

SUBARU Outback 1998, fam.,
aut, 108 000 km, A1, tout équi-
pée, 8 roues, 13 000$.

450-297-4389 Eastman

SUBARU WRX STI 2004,
noire, 15 000 km, doit vendre,
450-688-1705, 514-854-8786.

TOYOTA Avalon 2000 XLS
BROSSARD TOYOTA

450-445-0577 514-831-6585

TOYOTA Camry CE 98, 4 cyl.,
aut. pneus neufs, inspectée, A1
9000$. A VOIR, (514) 945-2224

TOYOTA Camry XLE 2002,
43000 km, 4 pneus hiver, gar.
prol. jusqu’à 100 000 km ou
2006, 21500$. 450-759-0336.

TOYOTA Celica GTS 00, man.
très propre, 78 000km, extra.
514-874-3818, 514-744-3061

TOYOTA Corolla 2001, 4 ptes,
aut., a/c, A-1, 96000 km, 9900$
nég., crtr 514-645-0015.

TOYOTA Corolla CE 01, aut.,
seulement 28 000 km., 11 500$.
gar. S.D. Auto 514-952-9908.

TOYOTA Corolla 2000, aut.,
équipé, a/c, CD, vert, 9700 $,
89 000 km, 514-254-5985

TOYOTA Corolla 03 man., CD
54 000 km, a/c, vitres teintées,
aileron, gar. 6 ans/200 000 km,
rouge. 13 500$. 514-984-2455

TOYOTA Corolla CE 1998 4
ptes, 5 vit., a/c, 6995$. Toyota
St-Eustache 514-343-3409

TOYOTA Corolla SD 96, aut.,
a/c, 96 000km, 6995$. Toyota
St-Eustache 514-343-3409

TOYOTA Corolla 2000 - 2001
BROSSARD TOYOTA

450-445-0577 514-831-6585

TOYOTA Corolla CE 2004,
aut., air, CD, 47 000 km

15 900$, (514) 968-9888 crtr.

TOYOTA Echo 00, man., a/c,
26 000 km, A1, antidémarreur,
9500 $ nég. 514-937-6074

TOYOTA Echo 2000, 4 ptes, 5
vit., 8995$. 514-343-3409

Toyota St-Eustache

TOYOTA Echo 2000 - 2001
15 en inventaire

BROSSARD TOYOTA
450-445-0577 514-831-6585

TOYOTA Echo 2000, aut., cd,
92000 km
Wlutex.ca s514-336-3000

TOYOTA Highlander 2002, V6,
AWD, tout équipé, cuir, bleu
métallisé, 94 000km. Exc. cond.
26 900$. 450-759-8482.

TOYOTA Solara SE 00, 2 ptes,
4 cyl., équipée, 10 495$. Toyota
St-Eustache 514-343-3409

TOYOTA Solora SLE, 99, V6,
blanc perle, 86 600km, 15 900 $

UPTOWN VOLVO
(514) 737-4321

TOYOTA Tercel ’98 4 ptes,
man. 49 000km, pneus neufs.
MADR 450-922-9922

TOYOTA Tercel noir 1998, 4
portes, aut., 53 500 km, CD,
pneus hiver, une proprio, parti-
culier, 7750 $. 514-998-4088

TOYOTA Tundra 2000, 4x4,
95 000 km. extraCab A-1. 8
pneus 19 800$. 514-943-2130

VOLVO DE
BROSSARD

** VASTE INVENTAIRE**
DÉMONSTRATEURS 04

2000-2004 USAGÉES
Garantie 5 ans/160 000 km
Financement 1,8%/60 mois

04 S60 ASR 31 000km 35 900$
04 S80 T6 22 900km 54 900$
03 V70 AWD 18K 41 900$
03 S60 ASR 29 000km 33 900$
03 V70 A 28 000km 34 900$
03 V70 A 22 400km 34 900$
02 S40 ASR 29K 25 900$
02 V70 T5 73 000k 33 900$
02 V70 A 77 000km 28 900$
02 S60 T5 38 832km 33 900$
01 V70 M5 83 000 km 25 900$
01 S40 ASR 101 000K 17 900$
01 V40 ASR 79 000km 20 900$
01 S60 T5 M 122K 23 900$
01 S60 T5 M 114K 23 900$
01 XC70 66 000km 32 900$
01 XC70 108 000km 28 900$
99 S70 ASR 145K 16 900$
97 850 R A 100 000km 17 900$

(450) 659-6688
(514) 725-6688

www.volvobrossard.com

VOLKS Beetle GLS 1.8T 2000,
jaune, 55 000 km., ABS, a/c ai-
leron, 13 600$. 514-844-1118

VOLKS Cabrio, GLS 2000,
bleu, man. siège cuir, tout équi-
pé. 22 900 $. 514-937-7100

VOLKS cabrio GLS 2001, aut.
a/c CD, 44 000km 19 900$. Sé-
lect, garantie, échange et finan-
cement. A voir! 450-433-2002

VOLKS Golf GL 01, 5 vit., 2
ptes, toit, 73 000 km, gar., im-
pec, 10 995 $, 514-971-8515.

VOLKS Jetta 03, Diesel, man.,
CD/Cassette, a/c, reprise de
bail, 406$ mois; 2 mois gratuits;
ou 23 500 $. 514-863-5754

VOLKS Jetta 1.8T 2002, noir,
tout équipé sauf cuir. Mags 17"
+ 4 pneus hiver. 19 000$. De-
nis, 514-642-4920 soir.

VOLKS Jetta GLS 2001,
diesel, 5 vitesses, 96 000 km
16 995$ (514) 928-5327

L A V I G N E

VOLKS Jetta GLI 2003, 6 vit.,
25 000 km, 527 $/mois. 2 mois
gratuit. 25 895$. 450-686-8931.

VOLKS Jetta GLS TDI 2002,
silver, 95 000 km, vitres tein-
tées, 17 900 $, 514-947-8548

VOLKS Jetta GLS 2003, man.,
14 200 km, argent, équipée, 8
pneus. bail: 360 $/mois(tx incl.)
ou 19 900 $. 514-482-2990

VOLKS Jetta GT 98, argent, km
certifié, man., toit, etc. 7995 $
garantie, 514-262-4792 crtr.

VOLKS Jetta TDI GLS 2001,
man., 80000 km, impeccable,
17500$; 450-455-4302.

VOLKS Jetta TDI 2001 5 vit.,
4 pneus hiver, 132 000km, siè-
ges chauf., a/c, 450-585-0888

VOLKS Jetta TDI 2001, A1,
tout équipé, vert/beige, bas km,

514-983-5379

VOLKS New Beetle 2002,
man., tout équipée, bleu-vert,
30 000 km, (450) 667-3779.

VOLKS New Beetle 2000,
man., 75 000 km, a/c, exc. état,
13 000 $. nég. 514-683-2528

VOLKS Passat 1.8 T, 99, 6 CD,
parfait état, 130 000 km,
450-435-9958, 514-241-4134.

VOLKS Passat 2001, silver,
100 000 km, pneus hiver, mags,
18 000 $. 514-594-0463

VOLKS Passat fam GLX 2000,
4motion, 75 000 km, gar. 07/06
A1, 21 800 $, (514) 738-2124

VOLKS Passat GLS 02, aut.,
1.8T., équipé, 63 000 km., bal.
gar. 20 400$. 450-346-8940

VOLKS Passat GLS 01.5, aut.,
air, seul.: 38 000 km, 17 500 $

S.D. Auto 514-952-9908.

VOLKS Passat GLS, 2001,
argent, 5 vitesses, 17 900 $

UPTOWN VOLVO
(514) 737-4321

VOLKS
POPULAR

MONTREAL
274-5471

Certifié Pur Volkswagen
Véhicules d’occasion
inspectés et garantis

d’occasion avec
garantie limitée de
2 ans ou 40 000km

Assistance routière 24h

99, New Jetta GLS, manuel,
rouge, 48 000 km, 2l
01, Jetta GLS, automatique, 2l,
61 000 km
02, Golf GLS, automatique, ar-
gent, 23 400 km, 2.0l

www.popularvw.com
Financement disponible

sur voiture certifiées
4.9% jusqu’à 60 mois

sur modèles 2000 à 2004

274-5471
POPULAR

MONTRÉAL

VOLKSWAGEN DUVAL
RIVE-SUD

450-679-0890
01, Cabrio 5 vit., 47 500 km
00, Golf GLS aut. silver, Certifié
03, Golf CL aut., 14 300 km
02, Jetta GLS Tdi, 5 vit., Certifié
02, Passat 4 motion W8 aut.,
02, Passat familiale GLS aut.
03, Eurovan GLS, 19 000 km

Volkswagen Certifié pur
Financement 3,9%

VOLVO
01 S80, 28 000km 28 900$
01 S80 T6 90 000 km 24 900$
01 S60 T 70 000km 24 400$
01 S60 SE 78 000 km 23 500$
01 S60 T5 130 000 km 19 900$
01 V400 90 000 km 18 500$
01 S40 99 000 km 16 500$
99 C70 cabrio 80km 24 500$
98 S70 GLT 113km 13 500$
Garage Blainville
servicevolvo.com
450-434-1169

VOLVO
04, S60 ASR choix de (2)
04, S60 R, aut. noir, 21 150km
04, S40 ASR terra 29 900 $
04, XC-90, 2.5 awd, 16 900km
03, S60 awd bordeau 26 600km
03, S60 ASR, arg. 32 900 $
03, S40 ASR arg. 28 900 $
02, S60 T5 aut. dstc 34 900 $
02, S60, or, 45 800km, 28 900$
02, V70, T5, 5 vit. 32 900$
02, V70, 2.4T, argent, 32 900$
02, V70 XC, noir, 47 500km
01, V70-XC, choix de 3
01, V70 ASR argent 29 900 $
01, V70 ASR, noir, 28 900 $
01, S40 ASR, bordeau 19 900 $
01, S40,choix (2), 17 999 $
00, S70 GLT, noir 23 900 $

SPÉCIAL: financement à
partir de 0.8% sur modèles

Certifiés 2000 à 2004 et
gar. jusqu’à 160 000km

UPTOWN VOLVO
(514) 737-4321

www.uptownvolvo. com

VOLVO 850 1994, 250 000km,
int. cuir, tout équipé, mags, 8
roues, 5500$, 450-622-7177

VOLVO 850 GLE 96, aut., équi-
pé extra, toit, 243 000 km, exc.
état, 5450 $. 450-621-2975

VOLVO 850 GLT ’94, aut.,
230 000 km, équipée, cuir,
5750 $, crtr 514-917-7710

VOLVO 850 T5, 97, silver,
143 000km, A-1, 8500$ nég.
514-944-3528 crtr

VOLVO 850 turbo 94, fam., tout
équipée, mags, 214 000km, 8
roues, 5200$. 514-986-1220

VOLVO AUTOTECH
SPÉCIAL: GARANTIE
1 AN GRATUITE
Financement

4.99% pour 60 mois
SUR VÉHICULES
EN INVENTAIRE.

SALLE DE MONTRE
TOUS MODÈLES DISPONIBLES
1995 à 2002: 30 + EN STOCK
PIÈCES, SERVICE: 39$/H
(450) 460 - 3411

www.autotechvolvo.com
VOLVO C-70 98, 2 ptes, coupé,
noire,, turbo, mags, cuir,
107000 km. Rare 514-892-4462

VOLVO
Financement à partir: 0.8%
Garantie 5 ans, 160 000 km

Sur tous nos véhicules
certifiés Volvo

S-40 V-40 2001-2004
À partir de 17 900$

01, S40, 65 000km
01, V40, 77 000km
02, S40, 59 000km
02, S40 35 000km
01, S60 T5 67 000km 28 900$
02,S60 2.4T AWD 32 900$
01, V70 XC, 72 000km 32 900$
02, V70 2.4T 32 900$
00, S80 107 000km 20 900$
00, S70 Se 140 00km 16 900$

Vaste choix de
véhicules d’occasion
Echanges acceptés

VOLVO MERCEDES + BMW
JAGUAR, ROVER, AUDI

00 C70 coupe état neuf 60km
99 S80 T6, bas km, 17 400$
99 S80, 90 km, bijou, aubaine
99 S70 4x4 full 14 700 $
99 V70 XC bas km 17 700$
99 S80 T6 Aubaine 14 400$
98 S70 cuir équipée 8900$
98 S70 GLT turbo (2) 10 900$
96 850 turbo bijou 6900$
86 760 turbo, état neuf, bijou.

Garantie, financement
échange. À voir! 450 433-2002
www.autoselectmirabel.com

VOLVO S40 01, aut., 4 ptes, ar-
gent, mags, 8 pneus, 89 500 km
cuir, 18 500 $. 514 919-8525

VOLVO S40 1.9T 2001,
105 000 km., aut. a/c, gr. sport,
18 600 $, tx. incl. 450-621-5793

VOLVO S70 1998, 103 000 km,
silver, 8 pneus, bien équipée,
16 500$ nég. 514-325-2985

VOLVO S70 1999, gris métalli-
que; 138 000 km; comme neu-
ve. 15 900 $ nég. Danièle
514-796-1689; 450-655-1321

VOLVO S70 99, 140 000 km, 5
vit., équipé, cuir, mags, grise,
12 950 $. crtr 514-917-7710

VOLVO
S70 GLT 98, 11 900$
V70, 01, T5, noir, 25 500$
850 93, 177 000km,5 200$

L’Atelier Europro
Appels 7/7 - 514-585-8084

VOLVO S70 rouge, ’98, int.
cuir, man., 125 000 km, propre,
10 500$ nég. 450-224-8466

VOLVO S80 T6 1999, aut., fin
de loc., 118 000 km, 8 pneus,
$23,000, 514-909-1919

VOLVO V70 XC 98, 111 000
km, noire, gar. jusqu’en 2005.
17 900 $. 450-773-0779

VOLVO
www.volvopointeclaire.com

FINANCEMENT DE
1.8% POUR 60 MOIS

GARANTIE DE 160 000 km

C’EST PAS USÉE ....
Prête à conduire

04, V40 ASR, argent 32 900 $
04, S60 ASR or 35 900 $
03, S40, A, 26 000 km 29 900 $
03, S40, ASR, argent 29 900 $
03, S60 T5 ASR noir 41 900 $
01, S60 T5 ASR noir 30 900 $
03, V70 ASR (2) noir 36 900 $
03, XC90, 2.5T AWD 28 000 km
02, S60 2.4T ASR 31 900 $
02, S60 T5 ASR (2) 33 500 $
02, V70 2.4 ASR arg. 33 400 $
02, V70 XC AWD 36 900 $
01, S60, 2.4T ASR 24 900 $
01, S40, A, noir 23 000 km
00, C70 CV LPT A 58 000 km

VOLVO
POINTE - CLAIRE
(514) 630-3666

555 AUTOS/CAMIONS
ANTIQUES ET DE

COLLECTION

TRIUMPH TR6 ’72 cond. salon
d’expo, 50 000mi., tout d’origi-
ne, 14 500$. 514-527-0300

568 PIÈCES ET
ACCESSOIRES

SPÉCIAL ! Pneus et mags 13 à
17 po, réparation et polissage
mags. 450-435-3561

Loisirs et
véhicules récréatifs

600

655 MOTOCYCLETTES

BMW R1150R ’03, spécial éd.
80e, blanc et noir, ABS + op-
tions, 1600km,819-572-1572

HONDA Goldwin 1200 Intersta-
te 84, bon état, 4000$,
514-723-4755.

SUZUKI Intruder 750, 38 000
km, très confortable, parfait
état. 2200 $. 514-729-9052

YAMAHA YZF 750 rouge et
noir, pneus neufs, bonne cond.
5500 $, nég. 514-771-2495

658 BATEAUX,
SPORTS

NAUTIQUES

CARVER Trojan Express 98,
40 ’, 2 moteurs essence, 273 h,
tout équipé, syst. navigation,t
235 000 $ Echange accepté:
(immeuble, terre, avion, etc.)
514-984-5186, 450-430-6576

CATALINA 25’, 1981, propre,
bon état, pop-roof, grande voile,
foc, génois, horsboard 15 HP,
toilette, poêle alcool, 15 000$,
450-632-8163, 514-805-2725

DORAL 200 BR 1999 acheté
en juin 2000, 5 L, 220 C.V., 26
h, open deck, de luxe, toiles in-
cluses, tout équipé, profondi-
mètre. François 450-565-8273

RINKER 2003, 23 pi BR, 5.0L
Merc, remorque, pôle de ski, toit
complet, CD, 85 h, 48 000 $.

514-915-4962

VOILIER 24 pi. Olympic 75, foc
sur enrouleur, très bonne cond.
8000 $. Jean, 514-497-6622

VOILIER Clipper 26, A-1, quille
rétractable, 3 voiles, remorque,
12 000 $ nég. 450-449-1957

667 VÉHICULES
RÉCRÉATIFS

À LOUER, Classe A 00, tout
équipé, 33’, extension, a/c cen-
tral, ch. fermée. 514-953-4946

À LOUER, motorisés récents,
couche 6, excellente condition

514-796-2912 - 514-891-5000.

CLASSE B Pleasure Way 98,
80 000 km, tout équipé, très
propre, 43 000$, 819-563-0898

667 VÉHICULES
RÉCRÉATIFS

DAMOND Escaper 02, full-
paint, 330 cat. 7 000 milles.
40 pi. 170 000$. 450-455-3746.

PROWLER 94, 29 pi, au Cam-
ping Le Ruisseau, lot 76, a/c,
14 000 $. Mansonville sur le lac
Memphrémagog. 514-915-4962

ROULOTTE 27’ + rallonge, ca-
banon, etc... 6400 $. Camping
Sentinelle. 450-889-1228

ROULOTTE Cobra 1992, 30 pi,
exc. état, 2 ptes, 1ch., équipé +
air, auvent, cam ping Rouville,

15 000$, (514) 586-8766

ROULOTTE Flagstaff 25 ld ’98,
ultra légère, jack élect., 14500$,
450-653-0382, 514-233-5431

ROULOTTE hybride Starcraft
04, 20’, ouvert 25’, tout équipée,
prix à discuter. 450-663-2426

TENTE-ROULOTTE, Bonair,
modèle BA-1200 2000, tout
équipée, 6 à 8 places, état A-1.
8500$ nég. 514-943-4076

TENTE roulotte Coleman 1997,
8 places, dînette, support vélos,
7900$, (450) 435-2069

WESTFALIA 87 Prix: 7900 $
taxes incl., besoin peinture.
450-449-5009, 514-973-6500.

WESTFALIA 95 long, auvent,
transmission neuve, 23 200 $.
450-449-5009, 514-973-6500

SUITE
des petites annonces

pour les rubriques

PROPOSITIONS D’AFFAIRES»

et AVIS»

dans le cahier
AFFAIRES page 3

Véhicules automobiles
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N’oubliez pas de commander votre
signet. Laissez vos coordonnées au

514-285-6816
( Un signet par annonce)

cyberpresse.ca/necrologie

DÉCÈS
BOUDREAU (Guitard), Viola
1929 - 2004
À Montréal, le 21 août 2004, à l’âge de 74
ans, est décédée madame Viola Boudreau,
épouse de Léandre Guitard. Outre son
époux, elle laisse dans le deuil ses fils Ray-
mond (Diane) et Michel (Dina), sa fille Mi-
reille (Pierre), ses petits-enfants Manouche,
Alexandra, Antoine et Flavie, ses frères,
soeurs, beaux-frères, belles-soeurs, ainsi
que plusieurs parents et amis. Exposée au
salon

le mercredi 25 août de 14 à 17 h et de 19 à
22 h et jeudi dès 9 h. Les funérailles auront
lieu le jeudi 26 août à 11 h en l’église St-
Marcel, boulevard St-Jean Baptiste à P.A.T.
Au lieu de fleurs, des dons à la Société ca-
nadienne du cancer seraient appréciés

CHAGNON, Jeanne (née Laporte)
1910 - 2004

À l’Hôtel-Dieu de Montréal, le 19 août 2004,
à l’âge de 93 ans, est décédée Mme
Jeanne Laporte, épouse de feu Paul-Émile
Chagnon. Elle laisse dans le deuil ses
enfants Serge (Suzanne), André (Lise), feu
Claude (Irène), Francine (Dominic) et
Josée, ses neuf petits-enfants et ses cinq
arrière-petits-enfants, son frère André
(Thérèse), ainsi que ses nombreux parents
et ami(e)s. La famille accueillera parents et
amis(es) le mardi 24 août 2004 de 14 à 17 h
et de 19 à 22 h au

Complexe funéraire Maisonneuve
Charles E. Rajotte inc.

3635, Hochelaga (métro Joliette), Montréal
Les funérailles auront lieu le mercredi 25
août à 10 h en l’église St-Jean-Baptiste de
LaSalle (2585 Pie IX) et de là au cimetière
de Verchères. Au lieu de fleurs, des dons à
un organisme de recherche sur la santé
seraient appréciés.

COUILLARD, Roger
Le vendredi 20 août 2004, Roger nous a
quittés paisiblement, entouré de tous les
siens. Âgé de 80 ans, il est décédé à l’hôpi-
tal du Sacré-Coeur après un long combat.
Ancien directeur de la vérification au minis-
tère du Revenu du Québec. Il s’est démar-
qué au cours des trente dernières années à
titre de bénévole et cofondateur, avec son
épouse Madeleine, du Groupe d’Entraide de
la sclérose en plaques de la banlieue ouest
de Montréal.
Il laisse dans le deuil son épouse Madeleine
Desnoyers, ses enfants Michel (Huguette
Léonard), André (Judith Crichton), Francine
(André Dussault) et François (Corinne Box),
ses petits-enfants Jean-François, Stépha-
nie, Julie-Maude, Marc-André, Catherine,
Marie-Aude, Guillaume et Sébastien et ses
deux arrière-petits-enfants Alexandre et
Maya. Sont aussi dans le deuil son frère
Jean (Ann) et ses soeurs Lucienne et Mar-
celle (René Bissonnette), ainsi que plu-
sieurs beaux-frères et belles-soeurs, neveux
et nièces et de nombreux ami(e)s.
Il y aura visite au

Salon funéraire Rideau
4275 boul. des Sources
Dollard-des-Ormeaux

(514-685-3344)
le dimanche 22 août de 14 à 17 h et de 19 à
21 h et le lundi 23 août à partir de 12 h. Un
service funèbre sera célébré à l’église Saint-
Luc, 106 A Anselme-Lavigne au coin de
Westpark à Dollard-des-Ormeaux, à 15 h le
lundi 23 août.
Pour ceux qui le désirent, un don peut être
fait au Groupe d’Entraide de la sclérose en
plaques de la banlieue Ouest, 2 rue Tria-
non, Dollard-des-Ormeaux, H9A 2H8.

DANSEREAU (née St-Jean), Pierrette
1931 - 2004
À Montréal, le 20 août 2004, à l’âge de 73
ans, est décédée Mme Pierrette St-Jean,
épouse de feu Bernard Dansereau. Elle
laisse dans le deuil son conjoint Louis
Fabien Jalette, ses enfants Sylvain (Sylvie
Adam) et Benoit (Marie-Christine Roy), ses
petits-enfants Stéphanie, Mathieu, Gabriel-
le, Charles et Nicolas, ses belles-soeurs,
beaux-frères, ainsi que plusieurs nièces,
neveux, parents et amis. La famille recevra
les condoléances au

Complexe funéraire

3955, chemin Côte-de-Liesse
www.urgelbourgie.com

Les funérailles auront lieu le jeudi 26 août
2004 à 11 h en la chapelle mariale de l’égli-
se St-Laurent, 807, boul. Ste-Croix, et de là
au cimetière Les Jardins Urgel Bourgie,
Montréal, Parents et amis sont priés d’y as-
sister sans autre invitation. Heures des visi-
tes: mercredi de 14 à 17 h et de 19 à 21 h,
jeudi de 9 h à 10 h 30.

GERMAIN, Marc
1932 - 2004
À Montréal, le 22 août 2004, à l’âge de 71
ans, est décédé monsieur Marc Germain, à
la suite d’une lutte difficile contre le cancer.
Il laisse dans le deuil ses deux fils Marc Jr
et Yves, ses frères Louis (Jeannine), Lorne
(Gloria), feu Éric, Denys (Nicole), Robert
(Louise), ses beaux-frères et belles-soeurs
feu Suzanne Hackett (feu Thomas), feu
Madeleine Côté (Jean-Jacques), Louise
Plamondon (feu Laurent) et Denise Blan-
chard (André), ainsi que plusieurs neveux,
nièces, parents et amis. Il sera exposé au
salon

le mardi 24 août de 14 h à 17 h et de 19 h à
22 h. Les funérailles auront lieu le mercredi
à l’église St-Léon, l’heure suivra dans la pa-
rution de demain. Des dons à la Fondation
de l’Hôpital général de Montréal seraient
appréciés (au choix: service de soins
palliatifs ou oncologie), 1650 av. Cedar,
Montréal H3G 1A4.

LACHAPELLE (Payette), Antoinette
1912 - 2004

À Montréal, le 20 août 2004, à l’âge de 92
ans, est décédée Mme Antoinette Lachapel-
le (Payette), épouse de feu Octave Lacha-
pelle et mère de feu Jacques Lachapelle
(feu Monique Perreault). Elle laisse dans le
deuil son fils André, ses petits-enfants Alain
(Maria Isabel), Luc, Denis, Josée (Jacques
Lamy), France (Renaud Rioux), Manon (Ré-
Jean Dallaire), Marie (Louis Chapdelaine),
Sylvie, Jean-Guy (Lucille Brochu), la mère
de ses enfants, Florence Roy, ses onze ar-
rière-petits-enfants, sa belle-soeur Madelei-
ne Payette, son beau-frère Elphege Lacha-
pelle, François-Simon Lemire ainsi que
plusieurs parents et amis. La famille recevra
les condoléances au complexe funéraire:

6700 Beaubien Est, Montréal
www.urgelbourgie.com

Les funérailles auront lieu le mardi 24 août
2004 à 11 h en la chapelle du complexe.
Parents et amis sont priés d’y assister sans
autre invitation. Heures de visites: lundi de
14 à 17 h et de 19 à 21 h, mardi à compter
de 9 h.

LALIBERTÉ, Huguette (née Lefebvre)
1919 - 2004

À Montréal, le 19 août 2004, à l’âge de 85
ans, est décédée Mme Huguette Laliberté,
née Lefebvre, épouse de feu Raymond
Laliberté. Elle laisse dans le deuil ses filles
Hélène (feu Jacques Larocque), Marie-
Claire (François Deslauriers), son fils
Robert; ses petits-enfants Catherine
(Mathieu Dallaire), Nicolas, Virginie et Arian-
ne; ses arrière-petits-enfants Julien, Simon
et Léa; ses soeurs Annette, Thérèse (feu
Lewis Mc Aneeny), Clémence (feu Sylvain
Guèvremont) et Jacqueline (Maurice
Richard) ainsi que de nombreux neveux,
nièces et amis(es). La famille recevra les
condoléances au Complexe funéraire

1255, rue Beaumont, Ville Mont-Royal
www.urgelbourgie.com

Une liturgie aura lieu le mardi 24 août, à
16 h, au complexe. Parents et amis sont
priés d’y assister sans autre invitation. Des
dons à Leucan seraient appréciés. Heures
de visites mardi de 11 à 16 h.

LESPÉRANCE, Jeannine (Desroches)
1929 - 2004
À Montréal, le 21 août 2004, à l’âge de 75
ans, est décédée Mme Jeannine Desro-
ches, épouse de feu André Lespérance.
Elle laisse dans le deuil ses enfants: Pierre
(Carole Santeusaino) et Daniel, sa soeur
Louise Desroches, son neveu Philippe Gui-
mond, ainsi que d’autres parents et amis.
Les funérailles auront lieu le mardi 24 août
à 12 heures, en l’église St-Fabien. La famil-
le recera les condoléances dès 11 heures à
l’église. Des dons à la Société canadienne
du cancer seraient appréciés.

MAUGER, Edgar
1913 - 2004
À Laval, le 21 août 2004, à l’âge de 90 ans,
est décédé monsieur Edgar Mauger, époux
de Vitaline Babin. Outre son épouse, il
laisse dans le deuil sa fille Lorraine, ses fils
André (Denise Robitaille) et Pierre (Odette
de Carufel), ses petits-enfants Jean-Fran-
çois (Claudine Roy) et Sonia Tremblay, ain-
si que son arrière-petit-fils Elie, son frère
Philippe (feu Théodora), des beaux-frères,
belles-soeurs, neveux et nièces, autres pa-
rents et amis. Selon sa volonté, l’exposition
se fera en présence des cendres au
complexe funéraire

le mardi 24 août de 14 h à 17 h et de 19 h à
22 h. Les funérailles auront lieu le mercredi
25 août à 11 h en l’église St-Maurice, 1961
rue Ivry, Duvernay. La famille recevra les
condoléances à compter de 10 h 30 à l’égli-
se. Des dons pour la Fondation des mala-
dies du coeur seraient appréciés.

VALOIS, Marc et Jérémy
(1961-2004) (1997-2004)

Décédés accidentellement,
Marc Valois avec son fils Jérémy,

à Coaticook, le 9 août, 2004.

Marc laisse dans le deuil sa conjointe
Annick et ses enfants Cédrik et Léa,

sa mère Francine,
son frère Jean-Yves,

et ses soeurs Michèle et Dominic.

Leurs survivent également leurs
grand-mères, plusieurs tantes
et oncles, cousins et cousines,

neveux et nièces, parents
et amis qui les ont aimés.

Une messe commémorative aura lieu
à 14 h

mardi 24 août 2004

La Chapelle du Sacré-Coeur
de la Basilique Notre-Dame

426, rue St-Sulpice
Montréal

La famille recevra parents et amis
à partir de 13 h 30

Avis de funérailles plus tard.

L’or bondit
à son plus
haut depuis
quatre mois

Appels d’offres

Service des services administratifs
Des soumissions sont demandées et de-
vront être reçues, avant 14 h à la date ci-
dessous, à la Direction du greffe de la Ville
de Montréal à l’attention de la greffière,
275, rue Notre-Dame Est, bureau R-134,
Montréal H2Y 1C6, pour :

Catégorie : Services professionnels
Appel d’offres : 04-8190
Descriptif : Actualisation des besoins en
radiocommunications du Service de po-
lice de la Ville de Montréal.
Date d’ouverture : 9 septembre 2004
Dépôt de garantie : Aucun

Renseignements : M. Pierre Gatineau,
agent d’approvisionnement -
(514) 872-0349.

Documents : Les documents relatifs à cet
appel d’offres seront disponibles à compter
du 23 août 2004 au Service des services
administratifs, 9515, rue St-Hubert, Mont-
réal (Québec) H2M 1Z4, entre 8 h 30 et 12 h
et entre 13 h et 16 h 30, contre un paiement
de 50 $, non remboursable.
Vente du cahier des charges :
Téléphone: (514) 872-1000
Télécopieur: (514) 872-9693
Tout paiement doit être fait au comptant ou
sous forme de chèque certifié à l’ordre de:
Ville de Montréal.
Les soumissions reçues seront ouvertes
publiquement dans les locaux de la Direc-
tion du greffe à l’hôtel de ville, immédiate-
ment après l’expiration du délai fixé pour
leur réception.
La Ville de Montréal ne s’engage à accepter
ni la plus basse ni aucune des soumissions
reçues et n’assume aucune obligation de
quelque nature que ce soit envers le ou les
soumissionnaires.
Montréal 23 août 2004
La greffière de la Ville
Me Jacqueline Leduc 32
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AGENCE FRANCE-PRESSE

LONDRES — Le cours de l’or a atteint
vendredi son plus haut niveau de-
puis quatre mois en raison de la dé-
préciation du dollar américain, des
prix élevés du pétrole et des incerti-
tudes géopolitiques, selon des ana-
lystes.
Sur le London Bullion Market,
l’once d’or valait 410,55 $ US ven-
dredi au fixing du soir, contre
406,50 $ US mardi soir. Sur le mar-
ché au comptant (spot), l’or a grimpé
jusqu’à 414,27 $.
Le prix du métal jaune n’avait pas
été aussi élevé depuis le 13 avril.
« Un affaiblissement du dollar et
une nouvelle poussée des prix du
pétrole alors que les inquiétudes sur
la production demeurent, ont contri-
bué à soutenir le marché de l’or », a
indiqué James Moore, analyste à la
revue spécialisée TheBullion-
Desk.com.
Le dollar s’est affaibli cette semaine
suite au recul de l’inflation en juillet
aux États-Unis, la première baisse en
huit mois, et à la baisse de l’indice
d’activité industrielle dans la région
de Philadelphie en août.
L’or progresse « en raison d’inquié-
tudes croissantes sur la croissance
économique, les prix élevés du pé-
trole et le terrorisme », a estimé Ka-
mal Naqvi, analyste à la banque Bar-
clays.
« Les prix élevés du pétrole inquiè-
tent les consommateurs en raison
d’un éventuel impact sur l’économie,
et cette inquiétude se traduit par un
plus grand attrait pour l’or en tant
que valeur-refuge », a expliqué à
l’AFP une porte-parole du Conseil
mondial de l’or (World Gold Coun-
cil, WGC).
« En outre, au Proche-Orient —ré-
gion productrice de pétrole—, la
hausse des prix du brut a soutenu la
demande car elle a « boosté » l’opti-
misme des consommateurs », a-t-elle
souligné.
Selon le WGC, la demande d’or a
progressé de près de 10 % au
deuxième trimestre par rapport à la
même période de l’an passé, à 847
tonnes, après une hausse de 11 % au
premier trimestre.

Appel d’offres

DIRECTION DES IMMEUBLES
Des soumissions sont demandées et
devront être reçues, avant 14 h à la date ci-
dessous, à la Direction du greffe de la Ville
de Montréal à l’attention de la greffière,
275, rue Notre-Dame Est, bureau R-134,
Montréal H2Y 1C6, pour:
Catégorie: TRAVAUX
Appel d’offres: 5165
Descriptif: Contrat: 10938
Mandat: 01192-2-001
Aréna St-Louis (0609)
Réfection de la toiture
(arrondissement: Plateau Mont-Royal)
Date d’ouverture: 9 septembre 2004
Dépôt de garantie: 55 000 $
Documents: Les documents relatifs à cet
appel d’offres seront disponibles à compter
du 23 août 2004 au bureau de la firme: Ron
Rayside architectes, 1372, Notre-Dame
ouest, 3e étage, Montréal (Québec)
H3C 1K8. (Heures d’ouveerture: 9 h à 17 h)
contre un paiement de 30 $ non
remboursable.
Renseignements: M. Ron Rayside ou M.
Yves Sauriol
Vente du cahier des charges:
Téléphone: (514) 935-6684
Télécopieur: (514) 935-7620
Tout paiement doit être fait au comptant ou
sous forme de chèque certifié à l’ordre de:
Ron Rayside, architecte.
Pour être considérée, toute soumission doit
être présentée sur les formulaires préparés
par la Ville et transmise dans l’enveloppe
prévue à cette fin.
Les soumissions reçues seront ouvertes
publiquement dans les locaux de la
Direction du greffe à l’Hôtel de ville,
immédiatement après l’expiration du délai
fixé par leur réception.
La Ville de Montréal ne s’engage à accepter
ni la plus basse ni aucune des soumissions
reçues et n’assume aucune obligation de
quelque nature que ce soit envers le ou les
soumissionnaires.
Montréal, le 23 août 2004
LA GREFFIÈRE DE LA VILLE
Me Jacqueline Leduc

AVIS LÉGAUX
APPELS D’OFFRES
SOUMISSIONS - ENCANS

Acquisition de contacteurs
(coupons neutres)
Documents disponibles : paiement
seulement par chèque visé ou
mandat à l’ordre de la STM au
montant de 50 $ non rembour-
sable; 8845, boul. St-Laurent,
réception, Montréal, à compter du
lundi 23 août 2004, de 8 h 30 à 12 h
et de 13 h à 15 h 30. Information :
(514) 280-6044.
Dépôt des soumissions : STM,
800, de La Gauchetière O., bur.
8100, portail Nord-Est, Montréal, au
plus tard le lundi 13 septembre
2004 à 15 h. Ouverture publique
suivra.
Rencontre d’information :
mercredi 1er septembre 2004, à 10 h
au 8845, boul. St-Laurent, Montréal
(salle Appro, 5e étage).
Garantie de soumission : caution-
nement de soumission équivalent
10 % du montant total de son offre
ou 15 000 $. La STM ne s'engage à
accepter, ni la plus favorable, ni
aucune des soumissions.
Référence : STM-2960-06-04-92

Louise Pouliot
Secrétaire adjointe
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AGENCE FRANCE-PRESSE

PARIS — Le groupe pharmaceutique
français Sanofi-Synthélabo a an-
noncé la naissance de Sanofi-Aven-
tis, « troisième groupe pharmaceu-
tique mondial et premier » en
Europe, après le succès de son offre
publique sur son concurrent fran-
co-allemand Aventis.
« Suite au succès de l’offre de Sa-
nofi-Synthélabo sur Aventis, et
comme annoncé le 12 août 2004, le
règlement livraison des offres a été
effectué... Ainsi, Sanofi-Synthélabo
devient actionnaire d’Aventis à
hauteur de 95,47 % », a confirmé le
groupe dans un communiqué.
« Comme cela avait déjà été indi-
qué, Sanofi-Synthélabo change dès
lors officiellement de dénomination
sociale et s’appelle désormais Sa-
nofi-Aventis », précise-t-il.
Lors de la publication le 12 août
des résultats définitifs de son offre
réussie sur Aventis, Sanofi-Synthé-
labo avait indiqué que le 20 août,
jour durèglement-livraison, Aven-
tis deviendrait une filiale de Sano-
fi-Synthélabo, qui serait lui-même
rebaptisé Sanofi-Aventis.
Le nouveau groupe devient ainsi
un géant de la pharmacie derrière
l’américain Pfizer et le britannique
GlaxoSmithKline, avec un budget
scientifique de 4,2 milliards d’eu-
ros. Il est dirigé par le patron de
Sanofi-Synthélabo, Jean-François
Dehecq.

Appel d’offres

Direction des institutions
scientifiques
Des soumissions sont demandées et
devront être reçues, avant 14 h à la date ci-
dessous, à la Direction du greffe de la Ville
de Montréal à l’attention de la greffière,
275, rue Notre-Dame Est, bureau R-134,
Montréal H2Y 1C6, pour:
Catégorie: TRAVAUX
Appel d’offres: BIO-0105
Descriptif:
REMPLACEMENT DES CONTRÔLES
D’ÉCLAIRAGE BIODÔME DE MONTRÉAL
Date d’ouverture:
Le 9 septembre 2004
Dépôt de garantie:
10 000 $ (cautionnement de soumission
ou chèque visé)
Documents:
Les documents relatifs à cet appel d’offres
seront disponibles à compter du 24 août
2004 au Service: Direction des institutions
scientifiques - Biodôme de Montréal
(Département des Services techniques)
4777, avenue Pierre-De Coubertin à
Montréal, Québec H1V 1B3, de 8 h 30 à
16 h 30, contre un paiement de 50 $, non
remboursable. Une visite des lieux est
prévue le 27 août 2004 à 9 h au Biodôme
de Montréal, située au 4777, avenue Pierre-
De Coubertin Est à Montréal.
Renseignements:
André Chartray, agent technique en
instrumentation 868-3014 / 868-3010
Vente du cahier des charges:
Téléphone: (514) 868-3010
Télécopieur: (514) 872-7199
Tout paiement doit être fait au comptant ou
sous forme de chèque certifié à l’ordre de:
Ville de Montréal.
Pour être considérée, toute soumission doit
être présentée sur les formulaires préparés
par la Ville et transmise dans l’enveloppe
prévue à cette fin.
Les soumissions reçues seront ouvertes
publiquement dans les locaux de la
Direction du greffe à l’hôtel de ville,
immédiatement après l’expiration du délai
fixé pour leur réception.
La Ville de Montréal ne s’engage à accepter
ni la plus basse ni aucune des soumissions
reçues et n’assume aucune obligation de
quelque nature que ce soit envers le ou les
soumissionnaires.
Montréal, le 23 août 2004
LA GREFFIÈRE DE LA VILLE
Me Jacqueline Leduc
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No : AMTI04CO-0814-000

OBJET : AMÉNAGEMENT D'UN
STATIONNEMENT INCITATIF AU NORD DE
LA GARE ÎLE-PERROT

Pour consulter ledevis technique,voir lesite
Internetde l’AMTà l’adresse :
http://www.amt.qc.ca/aop.

Date etheure limites de réception des offres :
Le mardi 7 septembre 2004 à 11h

Prixdudocument :100$, non remboursable
(chèque visé oumandat à l’ordre de l’Agence
métropolitaine de transport)

Les documents d'appel d'offres sont en
français et peuvent être obtenus ou consultés
sur place à partir de 13h30 le 23 août 2004, du
lundi au vendredi inclusivement de 9h à 12h et
de 13h à 16h30 à l'endroit suivant :

Agence métropolitaine de transport
500, Place d’Armes, 25 étage
Montréal (Québec) H2Y 2W2

Pour renseignements :
Isabel Tassé,
Technicienne en approvisionnement
(514) 287-2464 poste 4471

Garantie de soumission : 10% du prix total
offert, chèque certifié ou cautionnement de
soumission.

Seuls les soumissionnaires ayant une place
d'affaires au Québec seront considérés.

L’AMT n’est pas tenue d’accepter ni la plus
basse ni aucune des soumissions.

Noureddine Hannachi
Directeur par intérim,
Approvisionnement et Informatique

APPEL D’OFFRES
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ment deux ou trois danses, mais
qui venait plusieurs fois par se-
maine.
C’était l’objectif de plusieurs fil-

les de se monter un troupeau de ré-
guliers. Ça assurait le roulant.
Pendant que Dominique conti-

nuait d’observer le travail de la
jeune danseuse de façon distraite,
son esprit plongea dans les souve-
nirs de son adolescence, à l’époque
où elle avait rencontré Crazy Boy.
Un frisson la parcourut.
S’il y avait une personne qu’elle

souhaitait ne jamais revoir, c’était
bien lui. Dire qu’elle avait cru à
l’époque qu’il lui apportait la li-
berté!

MONTRÉAL, 15 H 09
– Oui? demanda la voix sèche de

Bone Head.
– Théberge.
– Qu’est-ce que tu veux?
– Les bonnes dispositions de tes

L ’ A R G E N T D U M O N D E - 1 de Jean-Jacques Pelletier
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Le montant avait également
étonné le policier. Il y voyait un in-
dice que les motards voulaient
acheter la paix. Il n’y avait proba-
blement plus rien à craindre de
leur part.
Quant à la dernière remarque

du messager, elle n’inquiétait pas
trop Théberge. Il était peu proba-
ble que Tooth Pick ose défier ou-
vertement l’ordre du chef des
Raptors pour s’en prendre à elle.
Les menaces devaient être pour lui
une façon de sauver la face. Mais il
allait quand même contacter le
chef des Raptors pour mettre les
points sur les i.
Par mesure de sécurité, une

équipe de l’escouade fantôme conti-
nuerait de la protéger. Il avait pris
une entente à ce sujet avec Dupré.
Une douzaine d’agents allaient se
relayer pour assurer une couver-
ture discrète.
C’était la séduisante Nadia! Elle

nous revient dans quelques instants
pour la deuxième partie de son
spectacle. Na-di-a!
Le regard de Dominique glissa

vers le fond de la salle. Le client
était enfoncé dans sa chaise et la
jeune danseuse le surplombait. De-
bout sur le tabouret, les mains ap-
puyées sur le mur derrière lui, elle
avait les seins à une dizaine de
centimètres de son visage. Son
corps continuait à bouger lente-
ment, comme au rythme d’une mu-
sique qu’elle aurait été seule à
entendre.
Si elle était habile, elle essaie-

rait de ne pas en faire trop. Elle le
laisserait aller après trois ou qua-
tre danses. Souvent, les nouvelles
étaient pressées; elles se hâtaient
de vider le portefeuille de leurs
clients – ce qui avait habituelle-
ment pour conséquence de les em-
pêcher de revenir.
À moyen terme, mieux valait un

client régulier, qui payait seule
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sbires ont jeté du baume sur l’an-
goisse de Dupré.
– C’est pour me dire ça que tu

m’appelles?
– Je voulais évoquer un nuage,

une ombre, une ébauche de noir-
ceur qui se profile dans un ciel au-
trement radieux.
– C’est à l’école de police qu’ils

vous montrent à parler comme des
tapettes? Théberge laissa passer la
remarque.
– Dupré estime que la situation

n’est pas encore tout à fait résolue,
dit-il.
– Il veut plus de cash?
– Son souci n’a rien de financier.
C’est l’émissaire de vos bonnes

oeuvres qui l’inquiète. Ses propos
ont jeté le trouble et la consterna-
tion. La gérante craint qu’il s’en
prenne à elle. La qualité de son
sommeil s’en ressent.
– Tu veux que je lui envoie des

Valium? Je peux lui faire un prix.
– Si tu me donnais l’adresse du

trouble-fête susmentionné, je pour-
rais envisager des mesures prophy-
lactiques.
– Tu rêves!
– Ton attitude me chagrine. Je

subodore le différend.
– Écoute Théberge, arrête de

parler comme les pages roses du
dictionnaire! C’est fatigant de tra-
duire à mesure.
– Je serais désolé de devoir te

faire faire du tourisme dans la sec-
tion des Skulls.
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