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Moment historique pourla famille Brien : la coupe inaugurale de la planche de bois. On
reconnaît Henri Drouin, président du conseil d'administration de Rona-Dismat, Jacques Turcotte,

le maire Richard Marcotte, Gérald, Jean-Guy, Luc et Jean-Marc Brien, Pierre-André Majeau,
Jacques Prud'homme et Robert Dutton, président et chef de la direction de Rona-Dismat.

(Photo : archives La Revue - Gilles Bordonado)

 

Mon cher Maurice,
J'ai le plaisir de vous transmettre, en mon

nom personnel et en celui de RONA, mes plus
sincères félicitations pour le 10e anniversaire
du magasin RONA L'entrepôt de Mascouche.
Je tiens tout d'abord à remercier les

employés du magasin de Mascouche pour
leur collaboration exceptionnelle. C’est grâce
à leur constance, à leur dévouementet à leur
compétence si RONA L'entrepôt connaît un
succès aussi durable.

Il va sans dire que mes félicitations
s'adressent également à vous, cher Maurice.
Avec audace et dynamistie, vous gardez la
barre bien haut en matière de service à la
clientèle, et ce depuis octobre 2007. Vous
déployez tous les efforts pour assurer une
approche personnalisée, tout en démontrant
des qualités d'ouverture et d'efficacité qui
interpellent vos clients.
Je ne saurais passer sous silence la contribu-
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tion inestimable de M. Jean-Guy Brien et de sa
famille au succès du magasin. Fondateurs de
la première quincaillerie en 1970, ils ont su
implanter un service bien adapté aux besoins
de la clientèle de même que plusieurs projets
novateurs. Je pense notammentà la mise sur

pied de rayons de location d'outils et
d'équipement sportif ainsi qu'à l'adjonction
d'une cour à bois. Sans la famille Brien, le
magasin de Mascouche ne serait pas ce qu'il
est devenu aujourd’hui : une grande surface
qui, grâce à son esprit familial, est demeurée
pres des gens.
Encore une fois, je souhaite à toute l'équipe

un très joyeux 10e anniversaire. Puissiez-vous,
mon cher Maurice, poursuivre le travail
entaméparla famille Brien pour encore — qui
sait? — 10 autres belles années!

Le président et chef de la direction de RONA,
Robert Dutton
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Du 5-10-15 au

 
mégacentre de rénovation
«L a tornade JAUNEarrive à Rona

L’entrepôt Mascouche» titrait
la première circulaire annonçant l'ou-
verture officielle de la succursale mas-
couchoise du plus grand quincailler
québécois. Dix ans plus tard, force est
de constater quece titre était très juste.

    

 

GILLES
BORDONADO

Run gbordonado@tlarevue. qc.ca

En'collaboration avec Karine Cousineau.

 

   
  

«J'y étais»
«J'y étais», me permettrai-je de dire tout-de-

go. Annoncée dans l'édition de La Revue du
ter octobre 1997, la venue de Rona à
Mascouche a eu l'effet d'un électrochoc sur
l’économie de la ville. La montée Masson,
rénovée dès 1995, avait accueilli quelques
investissements notables, mais aucun n'avait
eu l'ampleur de celui réalisé par la famille
Brien : 20 M$ et près de 300 emplois!
«Nous avions le choix de monter dans le

train ou de passer à côté, et nous avons
décidé de suivre l'air de notre temps», men-

« Paroles de propriétaires
vous trouverez le grand choix

de produits ainel que meilleurspric»

75 los153+ Miss1
MUSTUNT 

La circulaire d'ouverture de Rona L’entrepôt
de Mascouche.

 tionnait Gérald Brien, copropriétaire de Rona
L'entrepôt aux côtés de ses frères Jean-Marc et
Luc, en 2006, à l'occasion d'une entrevue

dans «Le Reflet économique» de La Revue.

La petite histoire d'une grande famille
Fondée par Jean-Guy Brien, sa conjointe et

son fils Luc, en mai 1970,l’entreprise familiale
en a fait du chemin depuis qu’elle occupait un
local situé au coin des chemins Sainte-Marie
et Saint-Henri, face à l'église Saint-Henri-de-
Mascouche. Il s'agissait d’un magasin de va-
riétés, un 5-10-15. «J'avais toujours rêvé
d'être mon propre patron. Aussi, je voulais
assurerl'avenir de mes enfants, je rêvais de les

avoir autour de moi», raconte le fondateur. «Je
merappelle que les premières années ont été
difficiles. Nous n'avions pas un gros volume de
ventes. Nous ne nous prenions pas de salaire
parce que nous réinvestissions tous les profits

pour faire avancer notre commerce», ajoute-t-
il.
S'ajoutent en 1976 deux autres fils de la

famille Brien, Gérald et Jean-Marc. Ce dernier

introduira le service de location. Même
Guylaine, leur sœur, est de la partie, travaillant
commecaissière durant ses vacances d'été.

Suite à la page C-3
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Du 5-10-15 au mégacentre de rénovation
Suite de la page C1 [

Un pas majeur est franchi en 1978, alors que

l'entreprise déménage ses activités dans le parc

industriel de Mascouche. Conservant la location
d'outils, la famille vend la quincaillerie, avant de

la reprendre deux ans plus tard.

Sousl'étiquette Rona
En 1982, un autre rêve se réalise pour la famille

Prien : la quincaillerie passe sous la bannière

Kona. «Rona nous a permis d'avoir une plus

grande variété de produits, de meilleurs prix ainsi

qu'un système d'approvisionnement mieux struc-

turé», explique Jean-Marc.

Le commerce du parc industriel a connu

plusieurs transformations, dont deux agrandisse-
ments. En 1992, Rona Mascouche se dote d'une

cour à bois. «Ça, c'était le rêve de papa. Il avait

travaillé dans la construction et rêvait de gérer

une cour à bois», se remémore Jean-Marc.

En 1995, les

grandes surfaces font

leur apparition un peu

partout au Québec.

«Nous visitions

d'autres Rona L'en-

trepôt et ça nous im-

pressionnait beau-

coup. Nous espérions

en arriver là, mais ja-

mais nous n‘aurions

pensé que ça arri-

verait», mentionne

Luc. i

«Rona nous a alors approchés pour implanter

une grande surface Rona a Mascouche. Nous

avons regardé les plans et l'emplacement. Le pro-

jet touchait 11 autres quincailleries Rona; on a

donc demandé aux marchandss'ils voulaient de-

venir actionnaires. La famille Prud'Hommede Re-

pentigny, la famille Deslongchamps de Saint-Lin
et la famille Majeau de Saint-Roch ont décidé

d'embarquer avec nous», affirme Jean-Marc.

Toutefois, le fondateur se retire pour jouir d'une

retraite bien méritée à l'âge de 69 ans.

Avant leur déménagement, les Brien em-

ployaient 18 personnes. À l'ouverture du Rona

L'entrepôt, ils géraient plus de 300 employés et

une surface 10 fois plus grande, qui représentait

« J'entendais toujours parler du Rona deMascouche »
Mic Beauséjour, actuel di-

recteur général du Rona L'en-
trepôt de Mascouche, a travaillé dans
d'autres magasins de la chaîne avant
de se joindre à celui-ci en octobre 2007.
Partout où il travaillait, il entendait
constamment parler du Rona L'en-
trepôt de Mascouche, alors dirigé par
la famille Brien. Il en est maintenant a
la téte.

JEAN-MARC
GILBERT

 

vedaction@larevue.qe.ca

Le moins qu'on puisse dire, c'est que la réputa-

tion de l'entreprise n’est plus à faire dans Mas-

couche et dans toute la région. «Je donne tout

le crédit à la famille Brien. Je viens tout juste

d'arriver ici, et les affaires vont à merveille», ex-

«aC’était un réve...
Il y avait beaucoup de fébrilité *
dans Fair. Ca a été la plus grosse :

‘ouverture de la banniere. Il y avait ;
tellement de monde que nous
avions l'impression de perdre

le contrôle!»
«Jean-MarcBrien se souvenantgeKouvériure’
|deRonaKentrepôt deMascouche.

 

un investissement de 20 M$. Ils agrandiront le

commerce deux fois de plus par la suite, en fai-
sant le plus grand au pays.

Une importante décision
En 2004, les Brien pensent à ralentir après 35

ans de travail dans le commerce de détail. «Nous

avions l'impression de, nous défaire de notre vie.

Nous étions fiers d'être rendus jusque-là; c'était
donc une décision extrêmementdifficile à pren-

dre. Je suis finalement allé voir Robert Dutton,

président de Rona,etje lui ai demandé de nous

faire une offre», explique Jean-Marc.

L'offre est arrivée en septembre 2005. «Je me

rappelle que nous changions d'idée aux deux

jours : nous vendions, nous ne vendions pas...

Puis, à la mi-novembre, la décision était finale :
nous vendions», affirme Jean-Marc. «C'était

nostalgique, mais nous avions le sentiment du

devoir accompli. Nous étions allés jusqu'au bout

de l'aventure», ajoute Luc.

«Nous aimions ce

que ‘nous faisions,

nous étions bien en-

semble. Notre associa-

tion s'était accomplie

naturellement. Nous

avions chacun nos

forces, rious avons pris

nos places naturelle-

ment. Bien sûr, il a

fallu travailler fort, car
rien n'arrive sans rien.

Ça n'a pas été une as-

cension facile, mais notre but, c'était de travail-

ler, de gagner notre vie, pas de devenir une

grosse entreprise. Nous avons grandi tranquille-

ment avec Ronan», affirme Jean-Marc.

Une nouvelle vie
«Je suis extrêmementfier de mesfils, Ce sont

des hommes honnêtes, intègres et travaillants.

Sans eux, seul, je ne serais pas arrivé au même

résultat. J'ai aussi été fier de leur décision de

vendre, parce que je commençais à craindre

pour leur santé», souligne Jean-Guy.

Maintenant, Jean-Marc, Luc et Gérald, plutôt

que de travailler chez Rona, y magasinent. «Ça

fait drôle d‘entrer dans le magasin... Nous nous

sentons encore chez nous et nous y sommes
toujours bien accueillis», conclut Gérald.

plique humblement M. Beauséjour. Disposant

d'un espace de 165 000 pieds carrés, dont

35 000 pour une cour à bois intérieure, Rona

L'entrepôt de Mascouche est l’un des plus

grands, sinon le plus grand de la bannière Rona

dans la région. «C’est un magasin qui est connu

partout au Québec. Lorsqueje travaillais pour un

autre magasin à Saint-Michel-des-Saints, j'enten-

dais toujours parler du Rona de Mascouche», se

souvient Maurice Beauséjour.

Magasin de l'année?
Avec 250 ou 300 employés pour servir les

clients, selon la saison, la succursale située au

175, montée Masson depuis le 7 mai 1998 se
distingue sur plusieurs points, tellement que sa

candidature a été soumise pourle titre de maga-

sin de l’année. Un comité formé de gens de la

bannière Rona aura la tâche de décider si Rona

L'entrepôt de Mascouche se démarque dans la

rentabilité, le service à la clientèle, la formation

et la compétence des employés, le respeét des
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Gérald, Jean-Guy, Luc et Jean-Marc Brien devant «leur» Rona L’entrepôt.

(Photo : archives Reflet économique - Lionel Parent)
 

 
En 1998, pour la première fois, Rona remet le trophée «Personnalité Rona» à un groupe plutôt

qu'à une personne, soit aux actionnaires de Rona Mascouche.

règles, la santé et sécurité, etc. Maurice

Beauséjourest fier de cette nomination.
Conscience environnementale
Les dirigeants de la succursale ont aussi à

cœur l’environnement : «On tente d'être le plus

“vert” possible dans les circonstances», explique

le directeur général. If est question, entre autres,

de la récupération du carton et du plastique. Un

produit est utilisé et réutilisé plusieurs fois de sa

“vie” à sa “mort”. M. Beauséjour est d'ailleurs

fier d'avoir reçu un prix environnemental plus tôt

cette année.

Assurément, on comprend maintenant bien

mieux ce qui fait la renommée de Rona L'en-
trepôt de Mascouche et les raisons qui ex-

pliquent sa notoriété et sa reconnaissance à

l'extérieur de la municipalité et de la MRC Les

Moulins.

 

Maurice Beauséjour, directeur général de la
succursale mascouchoise.
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** Offre applicable surles contenants de 3,78 L. Le deuxième contenant
doit être de valeur égale ou moindre. Jusqu'à épuisement des stocks.

mercredi 5 novembre 2008 »

RONA L'entrepôt Mascouche
175, Montée Masson
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Céramique Stella
a Couleurs disponibles

Gris ou Marte

   

 

Portes d'intérieur prémontées
30"

Molding and Millwork
99956184
99956142
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84665190
99956083

Moulures de cadrageMDF
Boulanger
9/16” x 2 11/16” X 7"

  

   

Ens. tournevis sansfil Perceuse tournevis + cléàà chocs

Modèle #LCT 203Modèle #6722DW 4.8V À
mg A0.8V Lithium-ion i

j
# Bonus

Unecarte.

Deux limites de crédit.
**Sur approbation de crédit de Services de cartes Desjardins.

Les prix dans cette annonce sont garantis Du 5 au 9 novembre 2008 au RONA L'entrepôt de Mascouche seulement. Nous nous réservonsle droit de limiter les quantités venduesaussi
po aux entrepreneurs qu'au grand public. Même si nousprenonstous les moyens pour éviter des erreurs, nous ne sommespas à l'abri d'une erreur humaine ou mécanique, En cas
d'erreur, nousferons tout en notre pouvoir pour satisfaire le client ou la cliente lésé/e. Certainsarticles peuvent différer del'illustration, la description prévaudra. La TPS et la TVQ ne
sont pas comprises dans nos prix. md/mc Marque déposee/de commerce d'AIR MILES International Trading B.V., employée en vertu d'une licence par LoyaltyOne, Inc. et RONAinc.
L'offre AIR MILES nes'applique pas sur le montant des taxes, sur l'achat de cartes-cadeaux et aux achats portés à un compte ouvert chez un marchand. Certaines conditiorts peuvent
s'appliquer. Détails en magasin, chez les détaillants participants seulement. *VISA Int./Fédération des caisses Desjardins du Québec (FCDQ)et RONA, usagers autorisés.
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Heures d'ouverture
Lundi au vendredi:8h à 21 h

Samedi et Dimanche: 8 h à 17 h
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Cet hommeest un utilisateur du nouveau service guide projets.

Il reçoit ici l'aide de Carole Sarazin, responsable du projet.
Martin Philippon répare ici une machine mise à la disposition
des clients à mobilité réduite qui fréquentent Rona L'entrepôt.

- Sylvain Robert et Annik Demers s'occupent de ce client au
comptoir du centre de location.
 

ui dit grande surface dit aussi
grandes responsabilités. Rona

L'entrepôt de Mascouche l'a compris,
puisque les services offerts à la cli-
entèle sont nombreux,et leur qualité,
hautement appréciée.

JEAN-MARC
GILBERT

 

redaction@larevue. (Ts)

Non seulement plusieurs employés sont pré-

sents pour vous aider à trouver ce que vous

therchez, mais le magasin offre aussi des ser-

vices particuliers qu’on ne retrouve pas toujours

ailleurs, tels que le centre de location, le service

d'installation et le guide projets.
Au centre de location, on peut retrouver les

petits commeles gros outils, de la tondeuse à la

pelle mécanique. La majorité de ces outils sont

d'ailleurs entreposés sur place, d'où l'avantage

de bénéficier d'un grand espace. Une équipe est

affectée à la livraison de ces outils s'ils sont trop

volumineux pour être transportés par le lo-

cataire. La réparation de vos outils personnels:

peut également être faite au Rona de Mas-

couche, même si vous avez acheté l'appareil

ailleurs.

Deux nouveaux services

Le directeur général de Rona L'entrepôt de

Mascouche, Maurice Beauséjour, entend

développer deux services majeurs au cours des

prochaines années. Tout d'abord, le service d'in-

stallation. En marche depuis cet été, ce nouveau

service se développe lentementet est de plus en

plus utilisé par les clients. Les employés del’en-

treprise s'occupent de trouver de la main-d'œu-

vre locale qui peut installer une multitude de

produits achetés chez Rona. Présentement, en

plus de la peinture, il est possible de profiter de

l'expertise des installateurs de couvre-sol, de

portes et fenêtres, de foyers et d'échangeurs

d'air, entre autres.

L'autre service se nommele guide projets. Ce

nouveau service, très apprécié de la clientèle,

consiste à encadrer le client dans sa recherche.

Si quelqu‘un arrive en magasin avec un impor-

tant projet en tête, mais qu'il ne sait trop par où

commencer sa recherche, le guide projets est

spécialement conçu pour lui. Le client ren-

contrera les différents travailleurs de tous les

départements, et chacun d'eux pourra bien le

guider pour qu'il trouve tout ce qu'il lui faut afin

de menerson projet à terme.

Finalement, comme dans plusieurs maga-

sins, il est possible d'utiliser la carte Air Miles

lorsque des achats sont effectués à la succur-

sale mascouchoise. En résumé, magasiner au

Rona L'entrepôt de Mascouche est un choix

gagnant.

 

Des Marchands en Quincaillerie Ltée au
Même si l'inauguration de la

bannière Rona inc. s'est faite
en 1998, l’histoire de l'entreprise est en
réalité bien plus longue. Elle remonte
jusqu'à 1939. Voyonsles étapes qui ont
mené à la création des magasins Rona
que nous connaissons aujourd’hui.
En 1939, plusieurs marchands québécois vou-

lant «contourner un monopole qui menaçait

leur approvisionnement» créent un groupe

nommé Les marchands en Quincaillerie Ltée.

Cette création permet de grouper les com-

mandes et d'obtenir ainsi de meilleurs prix pour

tles produits. Jusqu'en 1960, l'entreprise grandit,

érigeant des entrepôts pour mieux servir les cli-

ents. C'est alors que Quincaillerie Ro-Na inc. fait

son apparition. Publicité et promotions devien-

nent plus faciles à réaliser.

MM.Piotte et Dansereau
Napoléon Piotte et Rolland Dansereau, qui ac-

quièrent l'entreprise en 1962, marquent le dé-

but de la formule coopérative actuelle. En 1970,

le grôupe change de nom à nouveau et devient

Marchands Ro-Na inc. En 1982, il est temps

pour l’entreprise de prendre de l'expansion. Bo-

tanix inc. se joint au groupe. Jusqu'en 1987, la

compagnie réussit à sortir de son Québec natal

pour tester le marché ontarien en s'affiliant avec

 a
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NLadAS
Nouvelle construction

PLAN D'IMPLANTATION
pour obtenir votre permis

L'IMPLANTATION
Positionnementsur fe terrain dune future construction dans le
respect de certaines exigences et contraintes.

LE CERTIFICAT DE LOCALISATION
Document composé d’un rapport et d’un plan, dans| uel
l’arpenteur-géomètre exprime son opinion sur la situation et la
condition actuelle d’une propriétépar rapport aux titres, au
cadastre, aux occupationsainsi qu’aux lois et règlements pouvant

VOUS INSTALLEZ UNE CLOTURE ?
LE PIQUETAGE
Représentation au moyen de repèresidentifiés, de l’opinion d’un
arpenteur-géomètre sur les limites d’une propriété.

DESCRIPTION TECHNIQUE

SUBDIVISION

L'ARPENTEUR-GÉOMÈTRE répond à tous vos besoins
et fait partie intégrante du cheminement d’une
nouvelle construction.

 

"ARPENTEUR » GEOMETRE

2685L, chemin Ste-Marie Mascouche
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Home Hardware. La réponse est bonne. Puis, en

1988, Dismat, une entreprise spécialisée dans les

matériaux de construction, est achetée par Ro-

Na, qui devient à ce moment Ro-Na Dismat inc.

Jusqu'au milieu des années 1990, elle profite de

sa percée dans quelques endroits ciblés aux

États-Unis.
Plus près de nous
Les premiers magasins-entrepôts apparaissent

dès 1994. Celui de Mascouche voit le jour en

1998, au même moment où le groupe change

de nom pour la dernière fois, devenant Rona

inc. Durant les 10 années suivantes, l’entreprise

a continué son expansion pour étendre ses ser-

groupe Rona
vices partout au Canada.

Aujourd'hui, le réseau compte près de 700

magasins corporatifs, franchisés et affiliés sur

l'ensemble du territoire canadien, dont plus de

300 au Québec, et emploie plus de 26 000 tra-

vailleurs. La superficie totale des magasins

avoisine les 15 millions de pieds carrés, et les

ventes au détail ont franchi le cap des 6 G$ en
2007 pour atteindre 6,2 G$. Robert Dutton est

le président et chef de la direction du groupe

depuis 1992. Vraiment nous pouvons être fiers

de ce que cette entreprise québécoise, dont le

siège social est situé à Boucherville, a réalisé de

1939 à aujourd'hui.(JMG)

BESOINS ENEQUIPEMENTS
PUIATER

Contactez votre représentant

Richard Tremblay

WWW.HEWITT.CA
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Des employésfidèles,
compétentsetLanempenes

atl. 
Voici les quatre employées qui sont toujours en place aprés de nombreuses années de loyaux

services. De gauche a droite : Monique Garneau, Nancy Bélanger, Joanne Gaudet et Jocelyne Vitullo.
 

D ans un monde et dans un do-
maine ou la fiabilité des em-

ployés se fait plus rare, Maurice
Beauséjour a la chance de compter sur
quatre employés qui ceuvrent pour
l'entreprise depuis les débuts, alors
que la famille Brien était propriétaire.
Seize autres personnes y travaillent
depuis l'ouverture du nouveau maga-
sin, soit depuis 1998.

JEAN-MARC
GILBERT

IETSRCIPT TON qe.ey

 

«Ces gens ont tout le crédit qu'ils méritent. Ce

sont mes employées les plus fidèles. Je les ap-

pelle mes bâtisseurs. Fait amusant, les quatre

sont des femmes. Il s'agit de Monique Garneau,

Joanne Gaudet, Jocelyne Vitullo et Nancy Bélan-

ger. «Elles ont tellement d'expérience! Elles sont

toujours à l'affût de tout ce qui se passe,et elles

savent tout ce qui s'est passé avant. Ce sont

mesbras droits», lance le directeur général, qui

se considère chanceux de pouvoir miser sur des

employées exemplaires comme elles. En poste

depuis seulement un an, M. Beauséjour en ap-

prend constamment sur tout ce qui se passe
dans le magasin grâce à ces quatre personnes.

Hommage
Maurice Beauséjour souhaite aussi rendre hom-

mage a tous les gens qui sont la depuis l'inaugu-

ration de la succursale de la montée Masson, en
1998. «lls étaientla lors de la coupe du ruban et

ils sont encore ici aujourd'hui», mentionnele di-

recteur général, tout en leur vouant respect et

admiration. «D'autres sont aussi partis pour reve-

nir peu de temps après» ajoute-t-il. Cette fidélité

exemplaire est une marque de commerce au

Rona L'entrepôt de Mascouche.
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www.equipementboni.

1299, Marie-Victorin,St-Bruno, Québec
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450 653-1299   
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Ambiance chaleureuse et détendue.
Gastronomie, massages,
soins, spas et saunas.

Rabais de 50$
sur forfaits d'automne.
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Beaucoup plus

qu'une simple quincaillerie

 

Lévis Fournier, un spécialiste travaillant dans la

salle de coupe du Rona L'entrepôt de Mascouche,
se concentreici sur cette pièce de bois.

 

Kevin Plante est un employé de la cour à bois
intérieure.
 

=

A la base, un magasin Rona se
veut une quincaillerie. Par con-

tre, il suffit d'entrer une fois au Rona
L’entrepôt de Mascouche pour se ren-
dre compte que cette succursale offre
beaucoup plus qu'une quincaillerie
traditionnelle.

La fameuse cour à bois intérieure de Rona
L'entrepôt de Mascouche se révèle un joyau

pour le commerce. En plus de faire partie des

très grandes cours à bois avec ses 35 000 pieds

carrés, elle conserve le bois à l'abri. Qu'il fasse

chaud, froid, ou qu'il pleuve à boire debout, le

matériel sera toujours au sec et sa qualité,

exceptionnelle.

On retrouve aussi une salle de coupe au Rona

L’entrepôt de Mascouche. Que ce soit pour fa-

ciliter le transport ou l'assemblage, des spécia-

listes de la coupe ferontle travail demandé. Bois,

comptoirs de cuisine ou céramique, les employés 

 

 
Une table exquise, des

forfaits sublimes. 
      

affectés à ce département sauront répondre aux

besoins des clients et combler leurs désirs.

Centre jardin
Fini le mythe voulant que le Rona L'entrepôt

soit un endroit réservé à ceux qui pratiquent des

métiers associés à la construction. Les amateurs

d'horticulture trouveront tout le matériel néces-

saire pour exercer leur passe-temps préféré en

été grâce au ceritre jardin, habituellement ouvert

d'avril à octobre, selon la température. Le client

y trouvera non seulementdesfleurs, des plantes

et des outils de jardinage, mais aussi tout ce qui

a trait à la décoration extérieure : fontaines, bas-

sins d’eau, balançoires, etc.

On trouve donc, au Rona L'entrepôt de Mas-

couche, tout ce qu'il faut pour l'intérieur, mais

aussi pour l'extérieur : «C’est un complément à

la quincaillerie et aux matériaux de construction,

explique Maurice Beauséjour, directeur général.

De plus en plus de gens viennent visiter ce

département.» (JMG)

 

Un accueil chaleureux,

un site féérique.

 

Au coeur de Lanaudière,

l’Auberge vous invite
à la découverte d’un

panorama sensationnel

dans un site boisé,

sur le haut d’une falaise

surplomblant le

magnifique Lac Long.
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