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Le nouvel Arsenal 4.1
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VOICI ARSENAL 4.1 AVEC
BVD NON CYTOPATHOGENE

Arsenal 4.1 - le vaccm a vous vivant attenue qui fourmit, au moyen d'une seule dose, une
protection respuatore a large spectre contre Lo diarrhee a viras des bovins (BVD) de types
1 et 2, le virus paraanfluenza 3 (P1-3), le virus de [ rhinotracheite intectieuse bovine (IBR)
el le virus respratone syncylial bovin (BRSV),

Arsenal 4.1 contient une souche de BVD non cytopathogene de type 1, qur constitue O
I'heure actuelle la principale cause de maladies respiratones associees au virus de o BVD
chez les veaux . De fal, les souches non cytopathogeénes peavent causer jusau’a 95 95 des
flambees de BVD . Heureusement, Arsenal <11 peut dtre atilise en toute secunite chez les
veaux des age de deux semames,

Pour préemunie efficacement les animaux contre les virus associes aux problémes
respiratoires, faites confiance a Arsenal 4,10 11 est offert exclusivement par 'entremise
des veternaires, les specialistes de o sante et de o productivite ammales,

Saine concurrence, choix, savorr, respect — seul Novarlis reamt toul cela.
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Editorial

L’hiver dernier, le MAPAQ
approchait les principaux
intervenants du secteur des
bovins de boucherie pour
leur signifier son intention
de confier a l'industrie une
plus grande part de
responsabilités concernant
les services reliés a
U'amélioration génétique
bovine. Cette décision du
MAPAQ s’inscrivait dans
un contexte de diminution
des parts de budgets
gouvernementaux
octroyées aux services

techniques.

Un centre d’expertise pour accélérer

Pamélioration génétique des bovins de boucherie :

wne necessite

| y avait donc urgence d'agir dans le secteur

bovin, compte tenu du risque d'effritement

graduel des budgets qui y sont consacrés
et, conséquemment, des services aux produc-
teurs. Ce n'est pas une premiére : de telles
orientations ont déja été prises dans d'autres
secteurs de production animale, tels que les
productions porcine, ovine et laitiére.

Dans ce contexte, la Fédération, le Comité
conjoint des races de boucherie (CCRB) et le
Comité consultatif provincial en génétique
bovine (CCP), accompagnés par le MAPAQ, ont
entrepris les démarches nécessaires pour s'as-
surer que cette réorganisation soit un succes et
suscite 'adhésion des producteurs. Des con-
sultants ont donc été mandatés pour définir les
besoins du secteur et poser les jalons de cette
réorganisation, Au cours de I'été, les consultants
ont rencontré une vingtaine d'organisations de
producteurs et autres impliquées, de prés ou de
loin, en génétique et en production bovine afin
de prendre le pouls du milieu, Cette consulta-
tion a mené a I'élaboration d'un projet de plan
stratégique pour la mise en place d'un centre
d'expertise en génétique et en production bovine,

Les principaux constats de I'étude sont
treés intéressants, puisqu'ils découlent d'un con-
sensus de I'ensemble des partenaires. D'abord,
tout le monde s'entend sur I'importance de
maintenir et parfaire les programmes, les outils
et les services destinés a I'amélioration génétique
des bovins au Québec. Au surplus, l'intensité de

sélection génétique doit étre accrue afin de

N\ fquliSL‘) I'cxccllence. “ fﬂut ég(llcn]f:nl
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améliorer la transparence et |'échange
d'informations entre les différents mail-
lons de la filizre bovine, entre les pro-

b ducteurs eux-mémes et avec les
autres intervenants. A cet égard, il
faut assurer une meilleure inter-
connexion des banques de données
informatiques d'amélioration géné-
tique avec celles liées a la traca-
bilité, la sécurité du revenu et la
mise en marché. Cela permettrait,

BOVINS DU QUEBEC
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notamment, de limiter la paperasserie imposée
aux producteurs et d'éviter les multiples saisies
des mémes informations. Bien sir, le futur
centre d'expertise ne devrait pas se consacrer
uniquement a l'amélioration génétique, mais
aussi a d'autres aspects techniques de la pro-
duction. Faut-il rappeler que 85 % de la réponse
a I'amélioration génétique est due a l'effort de
gestion, de régie des champs, de I'alimentation,
de la qualité d'éleveur du producteur?

La réorganisation des services en géné-
tique représente un défi important pour le
secteur des bovins de boucherie. Cependant,
plusieurs éléments sont déja réunis pour
favoriser le succes d'un tel projet : les besoins
du secteur ont été identifiés, la mission et les
objectifs de I'organisme ont été clarifiés, le plan
stratégique se précise et les enjeux sont rassem-
bleurs. Le milieu est prét a faire sa part dans le
cadre du processus actuel. D'ailleurs, la contri-
bution du secteur permettra de faire en sorte
que les priorités et les cibles du nouveau centre
d'expertise seront établies conformément aux
besoins des producteurs. Il manque toutefois un
morceau important pour garantir le succes du
projet : le financement a long terme. A cet
égard, le MAPAQ se doit de répondre a cet
engagement du milieu en s'impliquant finan-
cierement a long terme et a un niveau qui per-
mettra d'assurer la pérennité du projet, On ne
peut batir que sur des assises solides.
Lorganisme qui sera mis en place doit con-
sacrer ses efforts a répondre aux besoins des pro-
ducteurs et atteindre les objectifs qui sont fixés.
Il ne doit pas perdre son temps et son énergie
a courir apres les sous!

Voila donc un projet rassembleur, mobi-
lisateur, structurant. Il suffit que nous assu-
mions tous notre part de responsabilités, pour
faire de cette réorganisation un véritable pilier
du développement de la production de bovins
de boucherie au Québec.
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NATHALIE COTE

Michel Dessureault procéde au tirage de 100 Ib de beeuf haché dans le cadre du
fermes du Québec. La gagnante est Héléne Martel.

ette année, la Fédération innovait a 'occasion de la Journée portes ouvertes sur les fermes du Québec qui s'est déroulée le 10
septembre dernier en proposant un concours aux visiteurs de I'une des 16 fermes bovines participantes. En répondant a un
petit questionnaire sur la production bovine, les visiteurs participaient a un tirage de 100 Ib de beeuf haché. Quelque 5000
coupons de tirage coupons ont été remplis, ce qui reflete le fort achalandage sur les fermes.
La gagnante du 100 Ib de boeuf haché est Hélene Martel, de Saint-Liguori. Elle a visité la Ferme Danielle Sansregret située dans
la région de Lanaudiére. Michel Dessureault a procédé au tirage au siege social de la FPBQ le 29 septembre dernier.
Les fermes bovines étaient réparties dans les régions suivantes : Estrie (3), Lanaudiére (3), Bas-Saint-Laurent (1), Gaspésie-Les-
iles (3), Saint-Jean-Valleyfield (2), Abitibi-Témiscamingue (1), Cote-du-Sud (1). Notons qu'il y avait également 35 fermes laitieres a tra-
vers le Québec qui participaient a cette journée. =
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UN NOUVEAU GUIDE
La Fédération a profité du Congres du
Beeuf et de I'Expo-Beeuf pour donner le
coup d'envoi a une brochure inédite sur
les races de bovins de boucherie, Les races
de bovins de boucherie au Québec et au
Canada.

Cet ouvrage vise a mieux faire con-
naitre les caractéristiques des principales
races de bovins de boucherie, les pro-
grammes et les outils d'amélioration
génétique, ainsi que les avantages des
croisements pour la production de viande
de beeuf, Ce guide est destiné principale-
ment au milieu de l'enseignement, aux
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étudiants ainsi qu'aux professionnels de la La vente a l'encan sur écran géant
production bovine et de la génétique. ¢tait une premiere. Un photographe pro-

Ce nouveau matériel pédagogique  fessionnel avait filmé des femelles F1 a
peut étre téléchargé gratuitement a partir  leur ferme. Pendant que les animaux défi-

du site Internet de la Fédération : laient virtuellement sur I'écran, les
www.bovin.qc.ca, sous l'onglet Info-nou-  acheteurs pouvaient miser sur place ou
velles / Publications. par téléphone.

X Dans le cadre de Bauf et compa-
NOUVELLES ACTIVITES gnie, une quinzaine de producteurs de
Lédition 2006 d'Expo-Beeuf s'est distin-  races de boucherie ont pu faire la promo-
guée des précédentes par l'organisation de  tion de leur viande auprés du grand pu-
deux nouvelles activités :une vente al'en-  blic. Le chef Danny St-Pierre avait préparé
can sur écran géant et une nouvelle vit-  trois mets pour dégustation qui ont per-
rine sur la viande de beeuf, Beeuf et com-  mis de mettre en valeur tout le bon gofit
pagnie. du beeuf, =
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Reortae ., VACHE-VEAU
’ %, MICHEL BEAUNOYER*

Ferme Samson de Saint-Prosper

Quand la jeunesse
s’implique

Rencontrer les fréres Samson a leur ferme de Saint-Prosper, ¢’est un bon reméde pour
reprendre confiance dans la production bovine. Qu'est-ce qui a pousse, en effet,
de jeunes diplomés universitaires a se détourner de carrieres lucratives pour se consacrer

a l'élevage de bovins? La passion, tout simplement.

Une reléve qui croit en
lavenir. Pier-Qlivier, Hugo

ol Frédarie voient au
develdppement des

s‘ opcrations de Jeur clevaye,

\UTOMNE 2000 5 29
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Pier-Olivier, Frédéric et Hugo, le
plus agé ayant a peine 30 ans, travaillent
sur la ferme de leur arriere-grand-peére.
Apres quatre décennies de flottement, la
ferme a véritablement repris vie sous 'im-
plication du jeune trio.

« Clest en passant nos étés et les
week-ends a la ferme que nous avons eu la
piqare de I'élevage, explique Pier-
Olivier. A cette époque, son pére y gardait
quelques bétes supervisées par des tra-
vailleurs engagés. Tout en complétant
leurs études universitaires a Montréal, les
trois fils ont ainsi gardé vivant le lien les

rattachant a la terre familiale,

Pier-Olivier a été le premier a con-
crétiser son intérét a remettre la ferme
sur ses rails. En 2002, tout de suite apres
avoir obtenu son diplome en administra-
tion, il a mis en branle une ferme d'éle-
vage de Simmental pure race, un projel
d'affaire qu'il avait développée a 'univer-
sité. Lidée était bonne, mais le moment
n'était guere propice, en pleine crise de la
vache folle. Néanmoins, le projet d'élever
des taures pour la revente a été modifié et
conditions du

adapté aux nouvelles

marché. La stratégie retenue a la ferme

Samson a donc été de garder les taures et
de développer le troupeau pour faire une
production commerciale de vache-veau,
tout en conservant la pureté du noyau
Simmental.

La stratégie a fait que les plus belles
taures restent dans le troupeau initial et
que les femelles moins conformes vont en
production commerciale, ot elles seront
croisées avec des taureaux Limousin ou
Charolais. C'est Hugo, qui travaille pour-
tant & plein temps comme enseignant a
I'"école secondaire du village, qui a I'ceil
pour faire ces choix. C'est aussi lui qui

: AR AINE
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leurs pieds.

Ils ont maintenant

Tous ces taureaux auront 18 mois et +
et ils ont éié en paturage
pour mieux développer

une ration de fourrage et
tous seront préts en janvier.
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déterminera quelles taures seront ven-
dues directement aux parcs d'engraisse-
ment.

« Présentement, I'élevage de pure
race n'est pas payant pour nous, explique
Pier-Olivier. Nous placons réguliérement
des taureaux en station d'épreuve, mais le
marché n'est pas tres porteur. Nous tra-
vaillons quand méme a I'amélioration de
la génétique du troupeau, car c'est le
ceeur de notre opération. »

Présentement, la ferme compte 225
vaches, ce qui est une croissance formida-
ble quand on pense que le troupeau était
de 50 tétes il y a trois ans. Laugmentation
du troupeau a permis a Frédéric de join-
dre les rangs, a plein temps, le printemps
dernier, On ne peut trouver ferme plus
familiale que celle-ci. Les parents s'im-
pliquent et encouragent les enfants dans
leur passion, deux des fréves y travaillent
a plein temps, l'autre v passe tous ses
temps libres et méme leur sceur, Anne-
Romy, enseignante a Montréal, vient met-
tre I'épaule a la roue a 'occasion,

REPONDRE AUX BESOINS

Avec un troupeau en croissance, la
demande pour le fourrage et le grain
nécessaire a la production des veaux a
aussi progresse. La ferme Samson compte
sur environ 150 hectares pour la produc-
tion de fourrage. Pour répondre aux

besoins, les ¢leveurs ont  développé
plusieurs ententes avec des propriétaires
de terres ou ils récoltent le fourrage selon
diverses ententes. Il faut comprendre que
cet approvisionnement est crucial, la
ferme consommant environ 4000 balles
rondes par année, De plus, la ferme achéte
15 tonnes par année de grain.

Les jeunes éleveurs ont aussi vu a
adapter leur offre aux demandes des
acheteurs. « Nous nous sommes beau-
coup informés pour ¢tablir la meilleure
facon de valoriser nos veaux », explique a
son tour Fréderic Samson. La régie
etablie vise la production de veaux le plus
uniforme possible, pesant entre 750 et
S00 livres. Les veaux sont sevres 45 jours
avant le départ vers les parcs afin de les

familiariser avec les abreuvoirs et les

L'elerage de pure race
Simmental n'est pas écarle,
mais ¢'est la production de
veauyx qui permelt a la ferme
d’Clayer son avenir.

habituer a manger du grain.

Les ¢leveurs travaillent étroitement
avec les acheteurs. Dans certains cas, ce
sont les acheteurs qui viennent & la ferme
pour classer les veaux, « Ca nous donne
une excellente orientation pour notre
développement constatent les deux freres.
On travaille alors de fagon moins aléa-
toire. On sait tout de suite comment nous

BOVINS DU QUEBEC

enligner sur les objectifs des parcs. »

Les producteurs de Saint-Prosper
travaillent parallelement avec d’autres
¢leveurs de la région a linstauration
d'une appellation spéciale pour la viande.
Un réseau pourrait se construire et appro-
visionner directement les supermarchés.
C'est un projet de longue haleine, mais la

~lgmczticptt 3
famille Samson a tout son temps. =<




evinoff-Colbex

Les producteurs de bovins de réforme sont, depuis le 1 janvier 2006, propriétaires de I'abattoir Levinoff-
Colbex, a la suite d'une entente de principe intervenue le 2 décembre 2004. Tout d’abord basée sur un
partenariat avec les familles Cola et Dubé (80-20 %), I'entente a été modifiée en cours d'année et les
producteurs sont donc maintenant propriétaires a 100 %. Les familles Cola et Dubé continuent de gérer

I’entreprise tel que le précise le contrat de gestion.

Il s’agit de la plus importante entreprise d’abattage et de transformation de vaches de réforme de I'est du
Canada. L'entreprise est constituée d'un abattoir a la fine pointe de la technologie d'une capacité d’abattage de
5000 tétes par semaine, d'une salle de découpe, de deux boucheries et d’une clientéle corporative bien établie.
Nous vous proposons, a travers les quelques pages qui suivent, une visite virtuelle de votre abattoir et de 'usine

de transformation, un premier bilan des opérations et un apercu du travail qu’il reste a accomplir.
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Dossier : Levinoff-Colbex

Une visite virtuelle de
Levinoff-Colbex

Le 1 janvier 2006, les producteurs de bovins de réforme du Québec devenaient partenaires
majoritaires de Levinoff-Colbex, la plus importante entreprise d’abattage et de transformation
de bovins de réforme dans l'est du Canada. Avec un chiffre d’affaires annuel de plus de

150 M$, U'entreprise emploie quelque 375 travailleurs. L'entente conclue entre les producteurs
et Levinoff-Colbex est de type gagnant-gagnant. Avec ce partenariat, Levinoff-Colbex sécurise
une partie de ses approvisionnements. kn retour, les producteurs peuvent compter sur
l'expertise et le savoir-faire d’une entreprise québécoise d’abattage et de transformation
ultraperformante qui se positionne parmi les leaders nord-américains en matiére de
valorisation des animaux de réforme.

Situé a Saint-Cyrille-de-Wendover, prés de Drummond-
ville, I'abattoir Colbex, constitue le premier maillon de I'entre-
prise. Avec ses 60 000 pieds carrés de surface, I'abattoir est doté
d'installations a la fine pointe de la technologie. 1l posséde une
capacité d'abattage de 5000 tétes par semaine en fonction d'un
seul quart de travail et compte quelque 225 employés. Labattoir
est completement autonome en matieére d'eau potable et de
traitement des eaux usées. Il s'agit 1a d'une des grandes forces de
I'usine, quand on sait qu'elle n'utilise pas moins de 500 000 litres
d’eau par jour,

aux animaux et a leur offrir les meilleures conditions de séjour.

ﬂCulhcx peut compter sur une étable nouvellement cons-
truite pouvant accueillir jusqu'a 450 bovins, soit I'équivalent
d'une demi-journée d'abattage.

Les installations ont été congues de fagon a limiter le stress

On y retrouve, notamment, une ventilation ultraperformante, un
systeme de barriéres et un carrousel facilitant le déplacement des
bovins ainsi que des planchers antidérapants pour éviter les
chutes et les blessures.
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2004, ont permis a 'entreprise d'augmenter sa capacité d'abat-
tage, la faisant passer de 600 & 1000 tétes par jour. Lefficacité des
opérations est remarquable. La cadence d'abattage est de deux
vaches & la minute. De plus, il ne faut compter que 30 minutes
entre l'abattage de la béte et l'entrée de sa carcasse dans le
réfrigérateur!

0"" tragabilité des
bovins du Québec
représente un atout de
taille qu'offre Levinoff-
Colbex a ses clients. Les
identifiants de tous les
bovins sont lus et les don-
nées propres a chaque ani-
mal sont enregistrées.
Cette tracabilité se pour- |
suit d'ailleurs tout au long
des opérations d'abattage.

Le logiciel «DIET MANAGER>» est un outil
a la fine pointe de la technologie utilisé
avec les tétes de balance «Digi-Star
3500 ou 4300» pour I'alimentation de
vos boeufs.

Vous pouvez y entrer des informations
sur les ingrédients, les recettes et le
melangeur utilisé. Les données recueil-
lies peuvent étre partagées avec d'autres
logiciels de comptabilité.

L’EXPERTISE
A VOTRE SERVICE

Déja plusieurs producteurs satisfaits au Québec

MANAGER

QC()II)cx a été le premier abattoir au Canada a obtenir la cer-
tification HACCP. La pasteurisation des carcasses et la douche
d'acide lactique font partie de I'arsenal anti-microbien de I'abat-
toir.

Du
nouveau
pour les
producteurs
de boeufs

Contactez un de nos experts conseils

@ N
ATl R
= T NeATed

Venez voir notre choix d’'équipements

Toujours le plus grand choix de
mélangeurs neufs et usagés au Québec

_D_igi-Star*

4250 rue Vachon, Drummondville (Qc) |2B 6V4
Tél.: (819) 474-6989 / Télec.: (819) 474-6990
Site internet : silojmlambert.com
Courriel : info@jmlambert.com
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Dossier : Levinoff-Colbex

nl)upuis la découverte d'une vache atteinte d'ESB en
Alberta, Colbex a mis en place des mesures pour assurer le retrait
du matériel a risque spécific (MRS). Un trait & I'encre bleue iden-
tifie les zones a risque.

0 N

nl,cs carcasses doivent atteindre la température de 4 °C,
avant leur expédition le lendemain, a l'usine de transformation
Levinoff, & Montréal,

o.\'ilu(w a Montréal, Levinoff compte quelque 150 employés
qui s'affaivent aux opérations de désossage et de commercialisa-
tion de la viande et des sous-produits.

Quotidiennement, I'établissement réussit & transformer
plus de 500 000 livres de baeuf. Chaque jour, 'usine regoit toute
la production de Colbex de la journée précédente, soit I'équivalent
de 12 camions,

BOVINS DU QUEBEC

Qlﬁlc premiere équipe d'employés s'exécute a désosser les
derrieres de baeuf. Pour faciliter les opérations, les quartiers
demeurent sur les rails. Il est impressionnant de constater Ieffi-
cacité de la technique et la vitesse d'exécution. En quelques mi-
nutes, du quartier arriere, il ne reste que les os.

m Pour ce qui est des quartiers avant de la carcasse, une
trentaine de désosseurs s'affairent & les dépecer sur des tables de
travail ergonomiques. Les désosseurs sont payés a la piece, ce qui
optimise les opérations de découpe.

wll s'écoule moins d'une heure entre le début du travail de
découpe et 'emballage du produit.

AUTOMNE 2006




ﬂ 12- Parmi les produits de beaeuf vendus, on compte bien
entendu, le beeuf désossé en boite, qui servira a produire du beeuf

haché, mais également plusieurs autres coupes telles que les filets

s /i
mignons, les intérieurs de ronde, les faux-filets et de NOMbBreux  e— E?/Lt ' ?ﬁ t ‘( ) —

sous-produits.

@(‘.rflcc a leur force collective, les producteurs ont réussi i se
doter d'un outil de commercialisation qui sécurise 'avenir de
leur production, qui génere des emplois et de la valeur ajoutée au
Québec et qui permet de se rapprocher de leur client ultime, le

consommateur. =<

Des bactéries mangeuses
de virus pour traiter la
viande

Des bactériophages viennent d’étre approuvés par le
département des aliments et drogues des Etats-Unis
pour utilisation dans la viande et le poulet cuits. Ces
bactériophages sont une combinaison de six bactéries
mangeuses de virus qui combattent une souche de
Listeria monocytogene.

Développée par la compagnie Intralix inc., située a
Baltimore dans I'Etat du Maryland, la préparation
virale est pulvérisée sur la viande préparée juste avant
son emballage. Le département des aliments et
drogues des Etats-Unis indique que les bactériophages
n'affectent aucunement les humains et les cellules
végérales.

Selon le centre pour la prévention et le controle des
maladies, quelque 2 500 Américains souffrent de la

Listériose chaque année et S00 trouvent la mort.

Source: www.atlanticfarmfocus.ca. octobre 2006.

(QUI‘BE(,) INC.

Beaucou}o ]o[us
qu un lait...

“Un savoir-faire .'

Consultez nos spécialistes 7.

[L.,W@&Im‘

Maximisez votre production
avec I’expertise et le lait
de remplacement GROBER

Egalement disponible :
Lait pour agneaux, chevreaux et poulains

2355, rue Canadien Info Production : (450) 796-5874 (poste 227)
Drummondville (Qc) J2C 7W1 Administration : (819) 475-6317
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Dossier : Levinoff-Colbex

Mise en marché des bovins de réforme

Des actions qui rapportent
aux producteurs

Nous avons fait beaucoup de
chemin depuis le déclenche-
ment de la crise de la vache
folle (mai 2003) qui a
durement secoué le marché des
bovins de réforme.

n se rappelle qu'a ce moment,
les prix avaient chuté dras-
tiqguement, allant jusqu'a
moins de 150 § pour une bonne vache.
Toutefois, les efforts collectifs des produc-
teurs ont permis d'améliorer considérable-
ment cette situation. On ne peut que con-
stater les résultats positifs de I'implication
de la Fédération dans I'établissement du
prix des bovins de réforme depuis 2005
(prix plancher) et en 2006 (prix de base
négocié). Par exemple, notre implication a
permis d'aller chercher 148 $ de plus par
bovin de réforme cette année comparative-
ment a la méme période en 2004 (Tableau
1), et ce, malgré le maintien de I'embargo
sur les bovins de plus de 30 mois et leur
viande alors qu'il s'est abattu a date 31 %
plus de vaches au Canada en 2006 qu'en
2005 (+62 % dans l'ouest et +1 % dans
I'est), et malgré la découverte de sept nou-
veaux cas de vache folle au Canada au
cours des deux dernieres années.
Jaimerais  également souligner
qu'avec le grand changement entrepris en
janvier 2006 (les ventes sur base carcasse),
les producteurs se rapprochent de plus en
plus de l'objectif ultime qui est daller
chercher dans le marché une plus grande
part de la valeur de revente des bovins de
réforme. D'ailleurs, & ce sujet, un des prin-

I

OMER BOUCHARD*

Prix moyen par vache de réforme au Québec
pour les mois de janvier a septembre

450 $
400 $
@ 350 §
Q
©
2
@é 300 $
257 §
il .
200 $ —

2004

cipaux projets de I'Agence de vente des
bovins de réforme et veaux laitiers au
cours de la prochaine année sera de
développer un systeme de classification
des carcasses a l'abattoir.

Mais nous avons aussi d'autres pro-
jets. Le comité de mise en marché des
bovins de réforme et des veaux laitiers pour-
suit sa réflexion sur le systéme de transport
actuel et compte également s'attarder
davantage sur la mise en marché des veaux
laitiers. Beaucoup de chemin a été parcou-
ru dans la mise en marché de nos bovins au
cours des derniéres années, mais il reste
encore beaucoup de travail a faire pour
nous permettre d'aller chercher dans le sys-
teme toute la part qui nous revient. )

*producteur laitier, président du comité de
mise en marché des bovins de réforme et veaux
laitiers

BOVINS DU QUEBE(C AUTOMNE 2006

405 §

e I

2005

2006

,‘91,,.-




R

Une protection qui faitle poids

Une protection contre le BVDV de types letll .

Deux souches spécifiqguement sélectionnées /Al
qui offrent une protection a large spectre ) 773 '<4L- / i |
ainsi qu‘une réponse immunitaire améliorée. g\ j;& g o

Une innocuité éprouvée /R 3 ; LT
Homologué pour administration N S

sous-cutanée. Innocuité
éprouvée si utilisé selon les
directives de la monographie.

es résultats stimulants g
contre le BYDV |

i

B Rl
RSN G et

Résultats d'exposition au BVDV de type II'  Résultats d’exposition feetale au BVDV'

Protection contre la maladie Protection feetale du vaccin Pyramid contre des souches virulentes du BVDV de types |
et Il lors d’une infection expérimentale chez des vaches et des génisses gestantes’

Cote des signes cliniques Cote clinique totale
| ) BT ] I R

das iyt " ‘ » ] { 1 Infection
| il | - 100%

avec une souche

|

dsprmrtiaien ] Pyramid FPS |

Ecoulements (il y ) . | Viewlonts du iy ‘ Ry

nasaux [ Temoins y | BYDV de type I ( [[] vaccinés avec Pyramid

| | | | | wrs B LA
tsotation G / [ Pyramid FPS [l Temoins
du virus ‘ Veaux infectés | D Temoins

I I i i I
| experimentalement | ' Infection o
Abattement SRR Sjoursapresha | | expérimentale
| vaccination. | | avec une souche o

1 ‘ - —— — b el A viulente du | ’ |
* Différence statistiquement significative par Les bovins vaccinés t protéges contre BYDV de type Ib 0 ! ‘
rapport sux sujets témoins : p < 0,0001 la souche IAF-103 du BVDV type I, une souche canadienne 4
isolée sur le temmain et extrémement virulente. Les sujets /Z ( 0 o |
vaccings ont obtenu des scores de fiévre, d'excrition virale ¢ | |
[E55)

et de signes cliniques significativement moins éleveés que 0}

l 100
les sujets témoins en termes statistiques. e _i.. tetee—

% de protection contre l'infection persistante des feetus

BN i

95 % des veaux vaccinés avec PYRAMID FP5 n’ont
démontré aucun signe clinique du BVDV type Il suite a
une exposition expérimentale a une souche virulente.

Jusqu’a 100 % de protection foetale dans
les cas d’infections au BVDV de type | et |l

Wyeth om S s o N\PYRAMID FP5

Une protection contre le BRSV en une seule dose

Santé Animale
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Dossier : Levinoff-Colbex

Levinoff-Colbex :
un bilan positif

Voila maintenant neuf mois que les producteurs de bovins de réforme

sont collectivement propriétaires de Levinoff-Colbex. Les constats

émanant des premiers bilans sont a la fois rassurants et réjouissants.

Malgré son endettement élevé, l'entreprise est en mesure d’honorer

ses obligations financieres et ses performances demeurent au niveau

auquel les producteurs sont en droit de s'attendre.

UN RAFFERMISSEMENT DES PRIX
Limplication e¢n aval de la production
s'est averée particulicrement bénéfique
sur le marche des animaux de réforme,
Ainsi, en 2006, le prix payé pour ces ani-
mauy deépasse de 148 § celui qui était payé
en 2004 (hausse de 58 %), malgre la
baisse de 2 % du marché de la viande
deésossée. Sur la base de 116 800 animaux
de réforme vendus, cela représente un
gain de 17 MS pour le secteur.

Rappelons que ces résultats ont ¢te
atteints en deépit du maintien de l'embar
g0 americain sur nos bovins de réforme et
la decouverte de L'ilh] nouveaux cas dI'ESB
au Canada en 2006. Dans ce contexte, il
ne fait aucun doute que action des pro
ducteurs aura contribué i raffermir le
prix obtenu pour les animaux de réforme.

LA STRATEGIE D'UTILISATION
DES FONDS

Au moment de Tacquisition de 'entre
prise, le 17 janvier 2006, les producteurs
sont devenus  propriétaires a S0 %
Toutefois, 'entente prevovait déja 'éven
tualite du rachat des 20 % dactions
appartenant & la famille Cola, ce qui fat
concretise en cowrs dannee. La posses

sion de la totalite des actions signifie

aussi le plein contrdle sur la gestion des
résultats financiers de 'entreprise. A cet
egard, le conseil dadministration, de con-
cert avec le comité de mise en marché des
bovins de réforme, souhaite attendre la
conclusion d'une année financiére com-
plete afin d’obtenir la juste mesure de sa
rentabilité  avant  de  déterminer  la
stratégie d'utilisation des fonds, y com-
pris le versement des compléments de
prix.

SORTIR DE LA DEPENDANCE
ENVERS LES AMERICAINS

Le gouvernement fédéral n'a toujours pas
fourni a Levinoff-Colbex le soutien finan-
cier necessaire a son succes dans le con-
texte commercial actuel et & venir.
Rappelons que la démarche d'acquisition
des producteurs, destinée a maximiser le
revenu en provenance du marché, vise
ultimement a s'affranchir le plus possible
d'interventions gouvernementales sub-
sequentes. Clest ainsi que le gouverne-
ment fédéral doit honorer les engage-
ments pris ces dernicres annees relative-
ment a Paugmentation de la capacité
d'abattage au Canada afin de réduire
notre \lx‘l‘x'llnl.}llx’\' a I'égard des abattoirs
américains. =
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Croissance
des exportations
mondiales :

Ily a pas lieu
de s’inquiéter
selon PEDC

ANN FORNASIER*

Puisque nous exportons plus de
la moitié de ce que nous produisons, la
vigueur de I'économie mondiale
devrait nous préoccuper. A cet égard,
Exportation et Développement Canada
(EDC) a publié, au printemps dernier,
ses prévisions sur l'exportation pour
2006 et 2007, dont voici le résumé.

DEUX CENTS KM/HEURE...

Depuis 2001, I'économie mondiale est
en pleine effervescence. La production
suffit & peine a combler la demande
mondiale. Les entreprises sont profita-
bles et la croissance ne montre aucun
signe d'essoufflement (4,5 % en 2005).
L’économie mondiale peut-elle conti-
nuer de rouler a 200 km/heure?

La croissance a ce rythme exerce
des pressions sur la capacité de produc-
tion mondiale. La hausse des cours des
produits de base (carburants et métaux
de base) le démontre clairement.
Malgré cette pression croissante, I'in-
flation est remarquablement faible.
Mais, devant la possibilité de hausses
généralisées des prix, les banques cen-
trales du monde entier ont commencé
a resserrer les conditions de crédit
exceptionnellement faciles qui étaient
en place depuis 2001. On I'a vu partout,
les taux d'intérét sont a la hausse!

UN RETOUR A DES VITESSES
DE CROISIERE « NORMALES »
Selon I'EDC, il n'y a pas lieu de s'in-
quiéter outre mesure face a l'avenir...

Il faut s'attendre a un ralentisse-
ment graduel de la croissance mon-
diale et a un retour a des vitesses de
croisiére « normales »...

CLICHE REPETE A ECLAIRAGE DI




La croissance attendue du PIB mon-
dial est de 4,3 % pour 2006 et 4,1 % pour
2007 comparée a 4,5 % en 2005. Aux
Etats-Unis, notre principal débouché d'ex-
portation, la croissance attendue est de
3,1 % et 2,7 % respectivement pour 2006
et 2007 comparée a 3,5 % en 2005.
Rappelons que la part de I'économie mon-
diale occupée par les Etats-Unis est de
20,9 % (2004), ce qui est énorme! Quand
les Etats-Unis toussent, il n'y a pas que le
Canada qui attrape le rhume, méme si
nous sommes le plus proche voisin!

LA HAUSSE DU HUARD

La forte appréciation du dollar ne semble
pas inquiéter outre mesure I'EDC. Les
entreprises qui ont profité du pouvoir
d'achat du dollar canadien pour réduire
leurs cofits de production en réalisant de

ANN FORNASIER*

' Photo : Michel Banuhoyet

nouveaux investissements pour rester
concurrentielles s'en tireront mieux par
une productivité accrue. Malheureuse-
ment, plusieurs entreprises canadiennes

ont dormi sur la « switch ». Leur réveil
sera brutal!

PREVISION DES EXPORTATIONS
CANADIENNES EN AGRICULTURE
LEDC prévoit que le plus important ren-
versement en 2006 devrait se produire
dans le secteur agroalimentaire dont les
exportations devraient s'accroitre de 8 9%,
soit bien mieux que la contraction de
1,5 % affichée en 2005. Le redressement
prévu des exportations cette année
découlerait de la hausse des expéditions de
céréales ainsi que l'augmentation des
ventes de bovins et de produits carnés.
Souhaitons que I'EDC voit juste et que les
producteurs en tirent profit! Seul l'avenir
nous le dira, =

*agronome, agroéconomiste, FPBQ

Association canadienne

Angus
H’) 6715 - 8*rue N-E,

Eg”uy Alberta, Canada

Québec
a’s Trudy Beaton

Association Angus du

3 ch. North Hill, Gould

(Qc) JOB 220
TL] (403) 571-3580 Tel.: (819) B77-5461
Fax: (403) 571-3599 Fax: (819) 877-3845

des programmes de

«nsur ANGUS »

Ferme Manasan
Pierre & Robent Laberge

Danville

" & .
&
noir & rouge
ANGUS

(819) 620-6566
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PIERRE DESRANLEAU*

La fertilité de votre

troupeau, c’est de ’argent

ans vos poches!

C’est bien connu, la fertilité a un poids économique deux a cing fois plus impor-

tant que la croissance et cing a dix fois plus que la composition de la carcasse.

n fait, la fertilité de vos vaches

influence non seulement le nom-

bre de veaux que vous aurez a
vendre, mais également le nombre de
femelles de remplacement que vous
aurez a élever ou a acheter. Sachant
qu'il en colte plus de 1800 $ pour
élever, au Québec, une génisse de
boucherie de la naissance au vélage et
que celle-ci doit demeurer dans le trou-
peau jusqu'a I'dge de six ans pour amor-
tir ces frais et engendrer un profit, on
mesure facilement l'impact que peuvent
avoir la fertilité et la longévité sur la
rentabilité d'un élevage. Une étude
effectuée par Agriculture Canada et
résumée dans le tableau 1 va d'ailleurs
dans le méme sens en concluant qu'une
augmentation du taux de conception de
1% est plus rentable pour I'éleveur
qu'une hausse du méme ordre touchant
le poids au sevrage ou le prix de vente

METTRE DE LA PRESSION

SUR LES TAURES...

Quand on réfléchit aux éléments qui exer-
cent une influence sur le taux de fertilité,
on pense immédiatement a I'alimentation,
a la condition de chair ou encore aux ma-
ladies. On oublie souvent que la géné-
tique a aussi un réle important a jouer...
en autant qu'on lui laisse la chance de
s'exprimer! Car la régie peut parfois mas-
quer les différences génétiques entre les
animaux et rendre difficile un travail de
sélection efficace sur ce caractere. Par
exemple, si un éleveur obtient un taux de
conception de 100 % dans son troupeau,
c'est probablement parce qu'il alimente
trop généreusement ses femelles ou parce
que sa période de saillie est suffisamment
longue pour que toutes aient la chance de
concevoir. Résultat : des codts de produc-
tion a la hausse dus a une suralimentation
et des revenus a la baisse a cause d'un trop

des veaux. faible pourcentage des veaux nés au début

T e i D s S em s P, e e L |
NOUVEAUX eélectrificateurs PowerPlus

Plus de puissance, plus de possibilités, beau design

Electrificateur B280

® La barre lumineuse QuickScan indique en un coup
d'eil la tension de sortie de I'électrificateur

® [nterrupteur & cing positions : état de la pile, hors
tension, pleine puissance, demi-puissance, économie
de nuit

W@ usrsin

® QuickScan peut indiquer I'état de la pile

® Protection compléte de la pile

¢ Option solaire disponible
® Bornes a fentes faciles a utiliser, sur le devant du boitier et bien distancées
® Energie emmagasinée : 2,8 joules a pleine puissance, 1,4 joule 2 demi-
puissance
® Plus de puissance que le B260
® Garantie compléte de 2 ans
La toute nouvelle gamme d’¢lectrificateur PowerPlus de Gallagher est disponible en

versions branchée ou solaire. La gamme PowerPlus offre des électrificateurs pour
tous les types de fermes — de I'exploitation agricole a la fermette.

SGALLAGHER

-
TN

AUTOMNE 2006 BOVINS DU QUEBEC / AUTOMNE 2006 2‘

" Appelez au 800-265-3150 et nous vous
.4 _ enverrons la nouvelle brochure Gallagher
WX N /i " : L e nt V! : : ; L des qu'elle sera préte.
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Génétique

TABLEAU 1

EFFET DE CERTAINES VARIABLES SUR LE REVENU NET
D’UN ELEVAGE VACHE-VEAU

Varlable de production (1% d'augmentation) Effet sur le revenu net ($/vache)

faire un cvele et qui sont vraisemblable-
ment nées au début de la saison, de vaches
elles aussi tres fertiles. De plus, en les ali-
mentant sans faire d'exces, on s'assure que

les taures qui deviennent gestantes a I'in-

Taux de conception +6,34 térieur de cette courte période sont aussi
CoOt d'alimentation -1,28 celles qui se maintiennent le plus facile-
‘?(%_(m?ﬁgsance Iggg ment en bonne condition de chair, une ca-
Problémes de vélage .1:30 ractéristique qui va de pair avec de bonnes
Taux de mortalité postnatal -3,59 performances  reproductives.  Aprés
Poids au sevrage +3,30 quelques  années  d'utilisation,  cette
Prix de vente des veaux +3,30

strategie favorisera I'émergence d'un trou-
Agriculture Canada (adapté par W.E. Beal, Virginia Tech University) peau tres fertile, facile d'entretien et dont le
taux de réforme des vaches adultes sera
faible, incluant celui de la catégorie la plus
problématique : les jeunes vaches au pre-
Figure 1 : Indice de profit en fonction de la répartition des vélages mieretau deyxicmeiveau.

L'IMPORTANCE DE TRAVAILLER
AVEC DES VACHES CROISEES...

120 T — : e
g 110% LR On mentionne souvent, et avec raison,
" - 114% que les croisements de races permettent
E 100% - de produire de meilleurs veaux d'em-
E 00% L bouche répondant plus adéquatement aux
Céi = | besoins du marché. Ce qu'on ne répete pas
S 80% 1 j assez cependant, c'est qu'en agissant sur
E 70% 4— | 78% des caracteres dont I'héritabilité est faible,
2 AL 2L Tl 1% | | la vigueur hybride (ou hétérose) produit
S0% : : ! ] ' ! aussi des effets trés intéressants chez les
Tot fer 2e Je de Tard : :
femelles de reproduction : taux de con-
Répartition des vélages (cycles de 21 jours) ception plus élevés, moins de mortalités
embryvonnaires, meilleure résistance aux
Harlan Hughes, Beef Magazine, mars 2005. maladies, longévité accrue. Peu importe
quiil  s'agisse  de  sujets  « croisés »,
d'« hybrides » ou de : composites », I'im-
| portant est de retenir que les avantages
| PRODUCTION A VIE DE VACHES HEREFORD ET ANGUS ET combinés de I'hétérose et de la comple-
COMPARAISON AVEC DES FEMELLES ISSUES mentarité entre les races permettent de
DU CROISEMENT DE CES DEUX RACES produire plus de poids de veau par vache
exposce a la saillie et que ce ratio est un
%—WWHWL%— excellent ilu.li\'.'ntcm' de runl.‘nl\i.lilc pour
Nombre de veaux 59 6,6 7.6 +1.3 veau une entreprise vache-veau. Il faut donc
Poids de veau sevré (Ib) 2405 2837 3384 +763 Ib s'inquiéter de la tendance actuellement )

) : observée a plusieurs endroits en Amérique
Fort Robinson Research Station, Nebraska :

de la periode de vélage (voir figure 1).
Selon les vétérinaires Mike Apley et
Mark Hilton, respectivement des univer-
sités de I'lowa et de I'Indiana, un excellent
moyen \lt' l‘L'\llIiI'L’ le
femelles vides ou vélant tardivement con-

pourcentage de

siste a limiter la période de saillie des tau-
res a seulement 30-40 jours tout en main-
tenant celle des vaches a 60-70 jours, Le
fait d'exercer une telle pression sur les tau-
res permet de sélectionner les plus fertiles
en favorisant celles qui sont les premicres a

BOVINS DU QUEBEC( AUTOMNE 20006

du Nord ol une seule race - 'Angus pour

ne pas la nommer - est utilisée de facon
quasi exclusive pour la production com-
merciale. A cet effet, le tableau 2 présente
les résultats d'une étude (une autre!) ot
des vaches croisées Angus-Hereford ont
produit plus et plus longtemps que leurs

contemporaines de race pure.

CLICHE REPETE A ECLAIRAGE DIFFERENT EN RAISON DU TEXTE IMPRIME SUR FOND GRIS OU DE COULEUR




N'ESSAYEZ PAS D’EN FAIRE

DES HOLSTEIN...

Autre fait bien documenté, une trop forte
via les EPD - risque
augmentation
hesoins d'entretien (frais d'alimentation

selection pour le lait

de provoquer une des
plus élevés), une détérioration de la condi-
tion de chair et de la fertilité (intervalle de
velage plus long), ainsi qu'une pression
additionnelle sur les pis (attaches, liga-
ments, profondeur) ayant pour effet de
reduire la longévité des vaches dans le
troupeau. 1l ne faut pas oublier non plus
que d'un point de vue physiologique, faire
croitre un veau en utilisant le lait mater-
nel requiert 20 % plus d'énergie que s'il le
fait par lui-méme au paturage. Et de toute
facon, la courbe de lactation d'une vache
de boucherie montre que plus un veau se
développe, moins le lait occupe une part
importante de son alimentation quoti
dienne. Ainsi, entre la naissance et 'age de
¢ing mois, son poids va quintupler alors
que la production laiticre de sa mere va
diminuer d'au moins 40 % (figure 2).
Indiscutablement, ¢a prend du lait pour
produire de bons veaux, Toutetors, en
visant une production optimale plutot que
de maintenir les

maximale, on s'assure

performances  reproductives et la
It
cconomies réalisées sur le plan de l'ali-
mentation

longévité, dans bien des cas, les

permettraient  d'ajouter
quelques vaches de plus au troupeau. ..

LA SYNCHRONISATION POUR
MAXIMISER LES PERFORMANCES
REPRODUCTIVES...
Comparativement a la saillie naturelle, la
svnchronisation de 'ovulation et I'insémi-
nation artificielle & temps fixe (sans détec-
tion de chaleurs) permettent de doubler
et méme tripler dans certains cas - le
nombre de vaches saillies au tout début de
la saison de reproduction. Vous vous
assurez ainsi que 60 a 70 % des velages
surviennent dans les 21 premiers jours de
la saison. De plus, celles qui ne congoivent
pas lors de I'insémination ont encore deux
chances pour se reprendre a l'intérieur
d'une 50
facilite égale-

période d’accouplement de
jours. La pratique de I'LA.
ment la mise sur pied d'un programme de
croisements de races pour votre troupeau
et vous donne 'opportunité d'utiliser des

taureaux de haut niveau génétique issus

Figure 2 :

Production laitiere moyenne de vaches croisées

Tarentaise x Pinzgauer x Gelbvieh x Angus
Université de Guelph, Ontario (1982-1990)
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de familles de vaches dont I'historique de
Tous ces avan-
I'in-
aux

reproduction est connu.
tages decoulant de T'utilisation de

semination artificielle  combings
aulres eléments presentés plus tot dans ce

texte vous aideront a accroitre vos profits
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Votre brosse a dents probablement... et
surtout pas vos « tags »! En effet, vos
houcles d'identification vous appartien-
nent et elles ne doivent jamais étre prétées
a quelqu'un d'autre! De plus, pour avoir
voulu aider un producteur, vous allez vous
créer bien des embétements et c'est vous
qui devrez déméler tout ¢a avec ATQ!

Si vous avez besoin de boucles rapi-
dement, nous vous rappelons qu'ATQ pos-
sede un petit inventaire dans ses bureaux
pouvant pallier certaines demandes
urgentes. Ces boucles peuvent ainsi vous

SYLVIE BOUTIN*

étre envoyées en seulement quelques
jours. De fagon générale, soyez prévoyants
et assurez-vous de procéder a vos com-
mandes de boucles de fagon réguliére
durant l'année afin de ne jamais vous
retrouver en « rupture de stock »!

DES OUTILS POUR VOUS AIDER

Vous avez un troupeau important, vous
travaillez avec un logiciel de régie et vos
déclarations de tracabilité vous prennent
beaucoup de temps? Pourquoi ne pas
procéder a l'achat d'un outil de lecture

automatique de boucles RFID vous per-
mettant de procéder au téléchargement
des données directement & votre ordina-
teur! Deux compagnies au Québec offrent
ce type d’équipement destiné spécifique-
ment au secteur agricole, soit Allflex et
Syscan International. Pour de plus amples
informations sur leurs produits, con-
tactez-nous!

PETIT TROUPEAU...
Vous ne possédez que quelques bovins et
les feuillets de déclaration d’ATQ sont trés
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longs a remplir? Saviez-vous que vous
pouvez nous faxer le méme feuillet de dé-
clarations plusieurs fois et ne pas attendre
qu'il soit compléetement rempli pour le
faire?

Vous ne possédez pas de fax et vous
procédez par la poste? Au diable la
paperasse! Pourquoi ne pas plutot appeler
le service a la clientele d'ATQ avec la ligne
sans frais afin de procéder a vos déclara-
tions et ceci, de fagon réguliére. Ceci ne
prendra que quelques minutes et votre
dossier sera mis a jour régulierement!

Vous avez des nouveau-nés? Dernie-
rement, vous avez regu a votre établisse-
ment des animaux qui étaient déja identi-
fiés correctement? N'oubliez pas d'aviser
ATQ de ces arrivées dans votre ferme en
nous soumettant vos déclarations ou
encore, en nous contactant par téléphone,
afin de maintenir votre dossier a jour!

ATQ A FETE SES CINQ ANS!
Le 12 octobre dernier, lors d'un «5a 7 »
fort animé, I'équipe d'ATQ célébrait ses

cing ans d'existence, en compagnie de
producteurs agricoles, d'intervenants du
milieu et de partenaires d'affaires. Lors de
cette soirée, on a procédé a un rappel des
faits saillants de la jeune histoire de cet
organisme, mais également des bases du
systeme québécois de tragabilité.

Lors de son mot de bienvenue, le
président du conseil d'administration
d'ATQ, Richard Maheu a souligné le fait
que « nous pouvons nous accorder le
mérite d'avoir été des défricheurs dans le
domaine. Les diverses crises en santé ani-
male que nous avons vécues depuis les
trois derniéres années nous auront donné
raison d'avoir persévéré et d'avoir mis sur
pied un tel systeéme. »

Vous avez besoin de plus d'informa-
tion sur l'un ou lautre de ces sujets?
N'hésitez pas a contacter un agent du
service a la clientéle chez ATQ a notre
ligne sans frais au 1 866 270-4319, du
lundi au vendredi, de 7 h 30 a 16 h 30. <

*conscillere a l'information, Agri-Tragabilité
Québec

Intervet presente le vaccin Vista

Acceptez le statu quo ne devrait pas étre la fagon d'atteindre vos buts. Lorsque votre but est de protéger vos animaux et
investissements, vous désirez ce qui se fait de mieux. Vous pouvez maintenant répondre a vos attentes et exiger ce qu'il y
a de mieux car Vista vous ouvre les portes sur une nouvelle génération de vaccins vivants modifiés protégeant les systémes
reproducteur et respiratoire des bovins de boucherie.

Vista procure :

» Une protection inégalée d'une durée de 6 mois contre le BRSV (immunité a médiation cellulaire).

* Une durée d'immunité homologuée de 6 mois contre les signes cliniques de I'lBR, du BVD type 1 et du BVD type 2.
* Une protection contre la naissance de veaux immunotolérants aux BVD types 1 et 2.

e Une protection de 6 mois contre les avortements attribuables a I'IBR.
* Une protection en une seule dose contre Mannheimia haemolytica et Pasteurella multocida en combinaison avec

5 virus sous le nom de Vista Once SQ.

e La protection la plus compléte en seulement 2 injections en administrant Vista Once SQ avec Vision 7 Somnus.
* Des formats de 5 a 100 doses s'adaptant mieux a |a réalité bovine actuelle.
» |.a meilleure protection qui existe a ce jour sans effets indésirables sur la croissance et la carcasse des bovins.

Exigez ce qu'il y a de mieux comme vaccin pour protéger le systeme reproducteur et le systéme respiratoire de vos bovins de
boucherie. Veuillez contacter votre médecin-vétérinaire ou votre représentant d'Intervet pour obtenir plus de détails au sujet de Vista.

Vous désirez ce qu'il y a de mieux... Exigez Vista!
t ] O v mm——
/ﬁs A dlntervet
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Intervet Canada Ltée » 250 water street » whitby, ontario * L1N 9T5 » www.intervet.ca » 800.268.4257
© 2006 Intervet Canada Ltée www.vistavaccine com
® Ces marques de commerce déposées sont la propriété de leur détenteur respectif
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Régie d’élevage

Commercialisation de génisses de remplacement

Questions a considérer

‘achat de génisses de remplacement

peut étre une maniére efficace de se

procurer des femelles. Vous achetez
ce dont vous avez besoin, soit des génisses
prétes a saillir ou déja saillies. Vous pou-
vez gérer votre troupeau en tant qu'une
seule unité génétique et avoir plus de
vaches en achetant des femelles qui vous
fournissent les caractéristiques mater-
nelles. Puis, vous pouvez vous concentrer
sur la sélection de taureaux qui possédent
les caractéristiques (comme la croissance
et la carcasse) qui produiront les veaux
d'embouche désirés. 11 semble assez facile

de sortir et d'acheter les femelles néces-
saires, mais plusieurs exploitants vache-
veau cherchent a chaque année des noms
de producteurs qui ont des génisses de
remplacement croisées ou F1 i vendre.
II'y a plusieurs propriétaires de
troupeaux consanguins qui pourraient
bénéficier d'une relation continue avec un
autre €leveur qui cherche a se procurer
des génisses de remplacement. En
général, les génisses laitieres se vendent
moins cher que les veaux males castrés, Le
croisement de votre troupeau consanguin
avec une deuxieme race peut vous donner

BOVINS DU QUEBEC AUTOMNE 2006

des options supplémentaires lors de la
commercialisation de vos veaux. Les veaux
croisés qui en résultent tirent profit de
I'hétérosis (vigueur des hybrides) qui
donne une amélioration des gains et de la
viabilité des veaux. Le choix de bonnes
races peut aussi améliorer les possibilités
de vente des bouvillons tout en améliorant
les rendements économiques des génisses
en augmentant vos options de commer-
cialisation.  Les meilleures  génisses
croisées pourraient étre gardées et ven-
dues en tant que génisses de remplace-
ment.

Comprendre les besoins de vos
clients est un élément clé dans le
développement de tout produit. Vous devez
sonder le marché et identifier les facteurs
critiques que vos clients recherchent chez
les génisses de remplacement. Pouvez-vous
satisfaire leurs besoins avec votre troupeau
actuel? Lorsque questionnés, la plupart des
producteurs commerciaux énumerent les
critéres d'achats suivants en ce qui con-
cerne les génisses de remplacement :

- gabarit modéré

- facile a garder

- femelle F1, de préférence Continental x
Britannique dans la plupart des cas

- génisses vaccinées et d'un troupeau de
vaches vaccinées

- fonctionnelles, c'est-a-dire
bons pieds, bons pis

- approvisionnement constant et annuel
de ces femelles

- disponibilité de I'information sur la per-
formance des géniteurs, des meéres et des
génisses elles-mémes.

Il est important d'examiner les pos-
sibilités dans le marché des génisses de
remplacement avant de faire le saut. Voici
quelques questions a prendre en consi-
dération avant d'aller de I'avant :

1. Quels croisements de race sont les plus
recherchés dans votre région?

cotelées,

2. Vendrez-vous ces génisses de remplace-
ment au sevrage? Garderez-vous les
veaux femelles pour les vendre en tant
quanimal d'un an prét a saillir ou en
tant que génisses saillies & l'automne
suivant?

3. Avez-vous les installations et les compé-
tences de gestion pour développer les
génisses a leur plein potentiel?

4. Combien vous cottera le développe-
ment de ces génisses?

5. Pourrez-vous couvrir vos cotits en vous

basant sur votre prédiction du marché?

6. Y a-t-il un potentiel pour conclure une
entente avec un producteur qui cherche
a se procurer des génisses de remplace-
ment tous les ans?

La femelle est la base du troupeau et
le rassemblement d'un bon groupe de
femelles uniformes vous ouvrira la voie
vers la création et la commercialisation de
bovins de bonne « réputation ».

Traduit de OMAFRA virtual beef, mai 2006.

tue contre le BVD
qui protege le foetus.

@ une protection feetale contre
I'immunotolérance au virus
du BVD et les avortements
causes par le virus de I'IBR;

Consultez votre médecin
vétérinaire pour obtenir de
plus amples renseignements.

' Marque déposée de Pfizer Products Inc.;
Pfizer Canada Inc., licencié

‘= Marque de commerce de Pfizer Products
Inc.; Pfizer Canada Inc,, licencié

Le NOUVEAU CattleMaster” GOLD FP“ 5 offre:

@ une protection contre les virus
du BVD de type 1 et de type 2;

@ |a commodité d'un vaccin tué.

CattleMaster
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Reortae L : RACE

MICHEL BEAUNOYER
TEXTE ET PHOTOS

HIGHLAND

: une race
qui répond aux attentes

————t

T —

[
i

28 BOVINS DU QUEBEC( AUTOMNE 2006

e succes d'un élevage de bovins de
race dépend, évidemment, de la
qualité des animaux, mais aussi des
soins apportés par I'éleveur. Cette réussite
repose autant dans les choix génétiques
que dans le développement d'une régie
efficace ou encore dans la création d'un
marché stable. A la Ferme du Boisé, a
L’Annonciation, on retrouve en un seul
endroit tous ces ingrédients de succes.
Avec pres de 70 vaches Highland
reproductives, Frangois Marleau, proprié-
taire de la ferme, se sent confortable. Ce
nest pas un immense troupeau, mais suf-
fisant pour approvisionner son marché
d'une cinquantaine de bouvillons par

année et aussi, pour améliorer sa geéne-
tique. « Avant, nous devions acheter des
veaux pour les engraisser, aujourd’hui,
nous pouvons les produire nous-meémes,
explique le principal intéressé. De plus, on
a un bon choix pour garder les meilleures
taures pour la reproduction. »

L'état actuel du marché a affecté le
commerce d'animaux pur sang.

M. Marleau a réussi a vendre
quelques bons taureaux, mais aucune
femelle. « Heureusement pour l'instant
qu'il v a la viande », s'exclame I'éleveur.

UNE RACE QUI PLAIT

Le nombre d'éleveurs Highland a légere-

Francois Marleau et son épouse Claire Courtemanche en

compagnie de leur troupeau Highland.

BOVINS DU QUEBEC AUTOMNE 2006

ment augmenté au cours des derniéres
années, nous indique M. Marleau, qui est
drailleurs président de la Société québé-
coise des ¢leveurs de cette race. 1l ajoute
que ¢'est un animal aux nombreux avan-
tages. 1l est trés résistant, docile et calme,
donnant un bon rendement de viande de
qualité. « Ce n'est pas un animal qui fait
beaucoup d'accumulation de gras, cons-
tate I'éleveur. Le gras est persillé dans la
viande, ce qui lui confere une saveur
unique. » Les vaches vélent aisément
grice a une bonne ouverture pelvienne.
Sur cette ferme, les veaux font maintenant
en moyenne 80 livres a la naissance, com-
parativement a 73, il y a quelques années.
Clest le résultat d'une sélection visant a
alourdir graduellement les animaux,
Méme s'ils sont trés rustiques,
Frangois Marleau songe & construire une
¢étable pour abriter ses veaux a I'engraisse-
ment afin de favoriser la prise de poids.
Mais, il faudra alors prévoir une Ltres
généreuse ventilation, estime 1'éleveur,
puisqu'avec leur longue toison, les bovins
deviendraient rapidement détrempés.

UN MARCHE SUR MESURE

Le producteur de I'Annonciation a cons-
truit un réseau de clients tres fideles, mais
exigeants qui achetent toute sa viande.
Pour satisfaire cetle clientele constituée
de particuliers, il supervise de tres pres la
découpe des quartiers et assure un service
aprés venle irréprochable. Et s'il faut
quelques conseils culinaires pour mettre
en valeur la viande vendue, M. Marleau ne
manque pas de recettes a partager.

Clest a I'age de 18 mois que les bou-
villons sont envoyés a 'abattage. A cel age,
ils livrent une carcasse d'environ 600
livres. Le producteur a établi une régie
bien adaptée pour arriver a ce résultat.
Pendant sept a huit mois, les veaux
accompagnent leur mere. Les plus
prometteurs iront vers la station
d'épreuve, les autres seront castrés et mis
a l'engraissement. Comme il a été men-
tionné plus tot, les femelles les plus
intéressantes seront conservées pour le
remplacement.

Un soin particulier est accordé a
I'engraissement. « La race Highland
donne de bons rendements, mais il faut
savoir en tirer le maximum, » souligne M.
Marleau. Ainsi, en plus de l'ensilage, il faut
savoir ajuster la ration alimentaire pour

CLICHE REPETE A ECLAIRAGE DIFFERENT EN RAISON DU TEXTE IMPRIME SUR FOND GRIS OU DE COULEUR




Reportage

tenir compte de la qualité des cultures de
la région. Par exemple, un ajout de gluten
permettra d'augmenter la teneur en pro-
téines de la ration, au besoin.

Léleveur n'estime pas étre arrivé au
maximum du potentiel commercial dans
I'étape de finition. Il travaille toujours a
resserrer sa sélection a la base pour aller
cherche le maximum de poids sur la car-
casse. Il évalue aussi la pertinence d'inves-
tir dans son étable d'engraissement. Chose
certaine, s'il a encore des hésitations a ce
sujet, il n'en a aucune sur la pertinence du
choix de la race Highland. « C'est une race
avec laquelle c'est un charme de tra-
vailler, » conclut Frangois Marleau, =

La race Highland a trouvé un marché de niche.
L'animal est trés bien adapté a nos conditions
climatiques.

PURINA
UN CHEF DE FILE DE L'INDUSTRIE BOVINE

DEPUIS PLUS D'UN Sikcie,
PURINA A £1E UN CHEF DE FILE DANS L'INDUSTRIE BOVINE
ENINTRODUISANT DES PRODUITS KT SERVICES INNOVATEURS
AUX PRODUCTIURS
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Génétique

JEAN-SEBASTIEN LAFLAMME*

Sélection génétique et
ualité de la viande

'habit ne fait pas le moine. Ce vieil
adage s'applique dans toutes sortes
de circonstances, y compris
lorsqu’on parle de taureaux. En effet, deux
bouvillons de conformation similaire sur
quatre pattes peuvent avoir des qualités de
carcasse completement différentes.

Il est toutefois possible d'éviter les
surprises grace a l'utilisation des mesures
a l'ultrason. Cette technique est déja con-
nue de plusieurs producteurs de bovins
puisqu'elle est prise dans certaines sta-
tions taureaux de
boucherie du Québec. Elle contribue

d'évaluation des
actuellement & fournir des données EPD
aux taureaux.

DU NOUVEAU DANS LES STATIONS
D'EVALUATION EN 2007

Il'y a du changement cette année dans les
tests en station d'évaluation. Des mesures
a l'ultrason seront effectuées sur tous les
taureaux évalués. L'une de ces mesures
sera maintenant un des critéres con-
tribuant a la valeur globale des taureaus.
La valeur globale représente un indice
combiné a partir de plusieurs facteurs
(voir tableau). C'est également un des
critéres retenus pour déterminer un tau-
reau de qualité de génétique supérieure
(pour avoir son papier bleu ou or). La sur-
face de I'eeil de longe, qui est mesurée a
l'aide d'un appareil & l'ultrason, compte
maintenant pour 10 % de cette valeur,

L'ULTRASON,

COMMENT CA MARCHE?

Le principe de l'ultrason est similaire 2
celui des radars ou des sonars. Une onde

est transmise par une source ¢mettrice,

Cette onde réfléchit en partie sur les
objets et retourne a I'émetteur. Lanalyse
de cet écho nous renseigne sur la matiere
rencontrée par l'onde.

Dans le cas des bovins, on applique
une sonde sur le dos de I'animal orientée
dans la région utilisée pour établir le
classement de la carcasse. Cette sonde
transmet une image sur un moniteur. Les
ultrasons permettent de distinguer les dif-
férentes densités de tissu de I'animal,
comme celles des muscles et du gras.
Essentiellement, 'ultrason nous permet
de connaitre les caractéristiques suivantes
de la carcasse
BOVINS DL
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Démonstration de l'utilisation de 'ultrason sur un animal vivant lors d ‘Expo-Boeuf,

- I'épaisseur du gras dorsal
- la surface de I'eil de longe
- le persillage.

Ces mesures permettent donc de
prédire le rendement en viande maigre de
I"animal et son degré de persillage. Le per-
sillage étant le gras intramusculaire. De
plus, elles nous permettent de constater si
le gain de poids est converti en muscle ou
en gras.

POURQUOI CE CHANGEMENT?

Au Québec, les efforts d'amélioration
genétique des bovins en station ont porté
majoritairement sur les critéres de pro-




Valeur globale
(indice combiné)

40 % = gain

15 % = poids par jour d'dge

10 % = surface de I'eeil de longe

10 % = musculature

10 % = pieds et membres antérieurs
15 % = pieds et membres postérieurs

]

duction, comme le gain de poids quotidi-
en ou la conformation. 1l est toutefois
important de se rapprocher des besoins du
marché, a savoir les abattoirs et, ultime-
ment, le consommateur. C'est pourquoi
'on considére maintenant la surface de
I'ceil de longe dans les facteurs de sélec-
tion génétique.

D'autant plus que les caractéris-
tiques de carcasse sont héréditaires d'une
génération a 'autre. En effet, les génes se
transferent en partie dans la progéniture.
Ainsi, en pratique, le persillage a une héri-
tabilité moyenne (35 a 40 %), tandis que
I'ceil de longe et I'épaisseur de gras ont
une héritabilité moyenne a élevée (35 a
45%). En guise de comparaison, I'héri-
tabilité de la facilité de vélage est faible (10
a 15 '), tandis que celle du gain de poids
en station est moyenne (35 a 40 %),

UN AUTRE PAS
DANS LA BONNE DIRECTION

La mesure de la qualité de la carcasse
constitue un des nombreux éléments
considérer dans le choix de nos taureaus.
Il est important d'en tenir compte si l'on
veut fournir un produit qui correspond
aux besoins du marché. Il s'agit donc d'un
pas supplémentaire dans la bonne direc-
tion, d'autant plus que cette mesure n'est
pas répandue dans toutes les autres
provinces du Canada. On possédera main-
tenant un certain avantage comparatif au
I'on

dessous de tous les taureaux qui passeront

Québec,  puisque connaitra les

- s - D)
dans les stations d'évaluation. =

*agronome, agent de développement et de
recherche, FPBQ

Nous tenons a souligner lapport de Roger
Bergeron, agronome du MAPAQ pour la

rédaction de cet article.
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Promotion VEAUX

DE LAIT

MARIE-ISABEL MARTINEAU*

Pour vos réceptions des fétes,
laissez-vous inspirer par le

Veau de lait du Québec!

a période des fétes approche a grands pas et elle
marque le retour des grandes réceptions avec la
famille et les amis! Les consomma-

teurs étant toujours friands de nouvelles

marchés d'autres rumi-
nants du gouvernement du
Canada.

Toujours en prépara-

Cet été, pour vos BBQ,
7 5 W &l ~ ~ / o
LALSSECZ-U0US

idées de recettes pour cette période de er ' tion a la période des fétes,
festivités, I'équipe du Veau de lait du Tous les jours de la semaine, ¥/ dans le créneau de la
Québec répond avec enthousiasme a leurs laissez.vous u Québec ’1 restauration, un envoi
demandes! ; postal a été effectué aux
Un nouveau livret [ , Wi er 1000 restaurants les plus
ne: Pour vos réceptions des fétes,
de  recettes  dédi¢ | A u Québec haut de gamme du
uniquement aux récep- La -;"\'\';7\‘;'55’.".’,?2',7()f"!{.‘ Québec, et ce, en partena-
tions des fétes est 3?_,‘:_-,'3‘-/.;::;;'_.,‘,1;";" riat avec I'Association des
désormais disponible. T restaurateurs du Québec
Ce dernier, intitulé pacle.Venlde it Québec

Pour vos réceptions des
fétes, laissez-vous
mspirer par le Veau de
lait du Québec, com-
pléte treés bien la collec-
tion livrets
disponibles :

de déja
Tous les
Jours de la semaine et
Pour vos BBQ.

Faisant  l'objet
d'une distribution mas-

v Veau de lait du Québec

www.veaudelaitcom

sive aupres des con-
sommateurs

boucheries spécialisées

par les

du Québec et les différentes chaines d’alimentation, le livret
des fétes compte huit recettes, toutes aussi alléchantes les unes
que les autres, propices aux festivités et faisant la promotion de
découpes de veau de lait, et ce, en assurant une meilleure uti-
lisation des différentes parties du veau. Donc, que ce soit le
ragout de boulettes « maison », la tourtiére a la mode, les
rosettes au fromage, le carré au moat de pomme, I'incontour-
nable roti de cuisseau ou méme le braisé d’épaule aux fruits
confits, nous sommes assurés que tous prendront plaisir a
déguster ces délicieux mariages de saveurs. A noter que ce pro-

jet a vu le jour griace au Programme de développement des

BOVINS DU

QUEBEC

(ARQ). L'objectif est de les
« inspirer » en leur sug-
gérant une recette de
Paupiettes de Veau de lait
du Québec farcies au fro-
mage bleu dans leur sauce

i litcom au porto, tout en les inci-
.L""" tant, en cette période de I'année trés
achalandée, & mettre du veau de lait a
1Québec leur menu.
Qit.com

Depuis le 6 novembre, et ce,

2007, notre site Internet
www.veaudelait.com vibre aux couleurs des festivités de
Noél et du jour de I'An. Linternaute aura accés i un

janvier

jusqu'au 1

microsite de Noél, situé a méme notre site Internet, pro-
posant une sélection de 25 succulentes recettes du temps des
fétes. Afin d'en mousser I'achalandage, des icones publicitaires
seront présentes sur le portail de Canoé (1 625 000 visiteurs
uniques par mois), dirigeant ainsi les internautes directement
a notre microsite. Nous sommes assurés que ce concept publi-
citaire portera ses fruits et aura des retombées positives sur la
notoriéteé du Veau de lait du Québec. <

*agente de promotion veau de lait, FPBQ
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Les animaux immunotolérants

en production bovine

ul doute, la diarrhée virale

bovine (BVD) est devenue depuis

quelques années une condition
pathologique importante en production
bovine. Une connaissance plus appro-
fondie de cette maladie et de meilleurs
tests de dépistage nous ont fait réaliser
ampleur du probleme. Clest d'ailleurs
pour cette raison que certains parcs d'en-
graissement testent de fagcon routiniére
tous les nouveaux arrivants pour déceler
les veaux immunotolérants.

UNE MALADIE QUI PREND

SA SOURCE IN UTERO

Les veaux immunotolérants sont infectés
in utéro, alors que leur mere, non pro-
tégée, a été infectée par le virus du BVD
entre le 40° et 120¢ jour de gestation.
Durant cette période, le systéeme immuni-
taire du futur veau n'est pas assez dévelop-
p€ pour reconnaitre le virus et par con-
séquent, il ne pourra pas le combattre. Par
contre, si la mere est infectée avant le 40
jour de gestation, il y aura risque de mor-
talité embryonnaire et cette vache rede-
viendra en chaleur. Si elle est infectée
apres 120 jours de gestation, elle risque
I'avortement ou de donner naissance a un
veau faible ou anormal. Linfection persis-
tante que I'on qualifie d'immunotolérance
donne naissance & un animal qui répand
des quantités importantes du virus dans
son environnement et cela, durant toute

Sa vie,

DES SUJETS CHETIFS

Ces veaux immunotolérants sont beau-
coup plus a risque d'étre malades et de
mourir prématurément en période de

stress comme a la vaccination, durant le
sevrage ou pendant le transport. Par con-
tre, on peut rencontrer quelques sujets
qui se comportent tout i fait normale-
ment. Si ces derniers atteignent |'dge
adulte, les vaches immunotolérantes vont

BOVINS DU QUEBEC AUTOMNE 2006

nécessairement donner naissance 4 un
veau immunotolérant.

UNE POMME POURRIE
CONTAMINE TOUT UN BARIL

Selon certaines sources assez fiables, chez




les veaux qui entrent dans les parcs d'en-
graissement, l'incidence de veaux
immunotolérants serait d'environ 0,2 %.
Ce chiffre pourrait étre beaucoup plus
¢levé dans certains lots particuliers. Méme
si ce chiffre semble représenter un faible
pourcentage, cela devient
lorsqu'on se rend compte que ces animaux
contaminent tous les veaux de leur enclos
et également leurs voisins de parquet. Les
animaux de I'enclos d'un animal immuno-
tolérant ou des enclos adjacents se retrou-
vent généralement avec un taux de pro-
blemes respiratoires augmenté de 33 %
Les engraisseurs commencent a réaliser
les avantages qu'ils auraient a identifier &
la source ces animaux a problémes et ils
hésiteraient par la suite a acheter de nou-
veau des animaux de troupeaux ou de
régions plus a risque.

PLUS QU'IL NE SEMBLE

Lincidence de veaux immunotolérants
dans la population vache-veau est proba-
blement beaucoup plus grande. Certaines
¢tudes indiquent qu'il y aurait jusqu'a 1 %
du cheptel infecté, Cette différence parait
réaliste étant donné que plusieurs veaux
immunotolérants meurent en bas age
avant de se retrouver dans les parcs d'en-
graissement. Le dépistage des veaux
immunotolérants dans les troupeaux de
vache-veau n'est pas commun mais la
fréquence augmentera au fur et & mesure
que 'on en comprendra l'importance.

UNE CONDITION DEVASTATRICE

Le BVD dans un troupeau de vaches de
boucherie engendre des taux décevants de
conception, des avortements, des veaux
plus petits a la naissance, des malforma-
tions (surtout au niveau des yeux), des
taux de gain inférieur, des problemes de
diarrhée néonatale plus fréquents et des
taux de morbidité et de mortalité reliés
aux infections respiratoires plus grands.

LIMMUNOHISTOCHIMIE AU
SERVICE DU DIAGNOSTIC

Comme I'animal immunotolérant ne
peut reconnaitre le virus comme
agresseur et par conséquent, ne peut pro-
duire d'anticorps contre ce virus, les tests
sérologiques de détection d’anticorps
sont inutiles. Par contre, un petit échan-
tillon de peau généralement prélevé a
I'oreille avec un poingon peut étre envoyé

significatif

pour la détection du virus. Ce test est
rapide, peu dispendieux et est offert dans
quelques laboratoires. On peut aussi iso-
ler le virus a partir d'un échantillon de
sang hépariné,

LE CONTROLE PASSE PAR LE
DEPISTAGE ET LA VACCINATION

Le contrdle du BVD a l'intérieur de votre
troupeau implique donc le de
dépistage et I'élimination des animaux
immunotolérants (ces animaux ne peu-
vent étre vendus) et la mise en place d'un
programme de vaccination approprié. La
vaccination est inefficace chez un sujet
immunotolérant. Actuellement, aucun
vaccin ne s'est avéré efficace a 100 % et
aucun programme de vaccination n'est a
toute épreuve. Cependant, en présence
d'un troupeau de vache-veau non
soupgonné d'abriter des veaux immuno-
tolérants et vaccinés selon un protocole
procurant une protection feetale com-
plete’, les veaux issus de ces méres ont fort
peu de chance d'étre immunotolérants. Ils
pourront étre vaccinés trois
semaines avant d'étre sevrés avec un vac-

test

aussi

cin viral vivant modifié sans risque pour la
mere.

Pour la majorité des troupeaux du
Québec et du Canada, cette solution sem-
ble étre logique, simple et peu coiteuse
pour se débarrasser d'un fléau.

'Protocole de vaccination pour la protec-
tion feetale

- Génisses vaccinées au sevrage avec un
vaccin vivant modifi¢ IBR, P13, BVD et
BSRY,
Primipares revaccinées + 1 mois avant

la saillie avec un vaccin vivant modifié

IBR, P13, BVD et BSRV.

- Troupeau complet vacciné annuelle-
ment avec un vaccin vivant modifié IBR,
P13, BVD et BSRV, idéalement lorsque la
vache est non gestante.

Source : Oklahoma State University/cow-
calf corner newsletter/Davesparks, Aug 4,
20006, traduit par André Cécyre, vétéri-
naire programme d'expertise vétérinaire
en santé des bouvillons d'abattage, FPBQ.
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Aussl disponible

Barriére 5 ou 6 barres - Mangeoire diagonale
Balance électronique * Guillotine
Mangeoire a carcan  Cage de palpation
Mangeoire a balle ronde

CHUTE STANDARD &
PORTE AUTOMATIQUE

CHUTETAILLE SABOT  CHUTE AJUSTABLE MANUELLE
& PORTEAUTOMATIQUE  ET PORTE HYDRAULIQUE

-~

Wickham (Québec) JOC 1S0
Tél. :
Fax :

Contactez-nous pour connaitre le concessionnaire

Equipement PEB.

(819) 398-7112
(819) 398-5276

P.F.B le plus prés de chez vous.
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Bien-étre

Bien-étre et qualité des veaux
laitiers... la clé du succes

'industrie du veau américain a mis

sur pied, en 1990, un programme

d'assurance qualité (Veal Quality
Assurance - VQA) qui a pour objectif de
favoriser la mise en marché de veaux
¢levés dans des conditions de bien-étre
optimales tout en s'assurant de la qualité
et de l'innocuité du produit auprés du
consommateur. Ce programme volontaire
vise a impliquer tous les maillons de I'in-
dustrie du veau d'abattage, de la ferme
laitiere & l'abattoir...

LAmerican Veal Association, qui
chapeaute le programme, a récemment
produit une brochure consacrée plus par-
ticulierement a la manipulation et au
transport des veaux laitiers. Ce guide se
veut avant tout un outil pour les produc-
teurs, transporteurs et personnel des
encans ou centres de tri qui participent au
programme VQA et souhaitent mettre
toutes les chances de leur coté lorsqu'il
est question de bien-étre et de qualité.
Voici un résumé des principaux points du

rogramme VQA a prendre en compte par
8

les intervenants qui mettent en marché
des veaux laitiers.

LISTE DE POINTS VQA
A SURVEILLER
- par le vendeur (producteur laitier) :
.aire de vélage : propre, confortable,
désinfectée entre les vélagdes;
. colostrum : bonne qualité et quantité;
.soin du nombril : désinfecté immé-
diatement apreés la naissance;
. environnement :
table qui réduit l'incidence des ma-
ladies; un pelage propre et sec peut
favoriser un meilleur prix de vente;

propre, sec, confor-

JEAN-PHILIPPE BLOUIN*

. prévenir les résidus de médicaments :
ne pas administrer d'antibiotiques aux
veaux destinés a l'encan; ne pas servir
de colostrum/lait qui contient des
résidus médicamenteux et utiliser des
lactoremplaceurs non médicamentés.

- lors de la manipulation des veaux (pro-
ducteur, transporteurs, personnel des
encans ou centres de tri) :

. attitude : patience, bonne connaissance
du comportement des veaux et manipu-
lation attentionnée sont essentielles,
une manipulation agressive est inac-
ceptable;

. formation :
I'employeur de

c'est la responsabilité de
s'assurer que les

employés ont suivi une formation
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Handling,
Transportation
and Marketing
A VQA CALF CARE GUIDE

For Quality s« Profit

adéquate en ce qui concerne la manipu-
lation  des  veaux, [l'utilisation
d'équipement approprié, les soins de
base a prodiguer aux veaux et la détec-




tion des veaux a probleme;

. réduire le stress da a la manipulation :
période de repos suffisante, éviter les
changements brusques et les déplace-
ments multiples entre les points de
vente, manipuler les veaux avec soins,
ne pas utiliser les aiguillons élec-
triques puisque ce type d'outil n'est pas
acceptable et est inefficace pour mani-
puler des veaux.

. veaux en mauvaise condition : les veaux
en mauvaise condition dont I'état ne
pourra s'améliorer ne doivent pas étre
vendus, ils doivent étre euthanasiés
adéquatement et on doit en disposer de
maniere appropriee.

- lors du transport :
. véhicule : sécuritaire, la
litiere doit étre seche. Utiliser la paille
ou recouvrir les copeaux de bois avec de
la paille, des problemes digestifs sur-
viennent si les veaux ingerent des
copeaux de bois;

. conditions de transport : les veaux
doivent étre en bonne condition, des
veaux de moins de trois a cing jours ne
devraient pas étre transportés, des
veaux qui ne peuvent se déplacer par
leurs propres moyens ou qui sont en
mauvaise condition ne doivent pas étre
transportés;

propre et

. prévention des maladies : nettoyer
véhicules
chaque chargement et
régulierement;

entre
désinfecter

adéquatement les

minimiser le
temps de transport afin de réduire le
stress.

. aliments et eau
pas étre privés d'aliments et d'eau pour
une période de plus de 12 heures;

. gestion du chargement mettre
ensemble les animaux de méme poids;
éviter
des autres catégories de bétail;

. température : froide. Protéger les
veaux des courants d'air et précipita-
tions chaude

.temps de transport

: les veaux ne devraient

'entassement; isoler les veaux

: assurer une circulation
d'air adéquate;

.quais et rampes d'embarquement

un

déchargement sécuritaire.

doivent assurer chargement/

- a I'encan ou au centre de tri :
. batiments : ils devraient étre congus,

équipés et gérés de maniere a prodiguer

aux veaux les soins appropriés;

.parcs de rassemblement : doivent

assurer le confort des veaux; propres,
secs, température et ventilation
adéquate.

Au Canada, le réglement fédéral sur
la santé des animaux encadre la plupart
des points énumérés précédemment en ce
qui a trait au bien-étre des animaux et
plus particulierement des veaux. Au
Québec, l'industrie du veau lourd sup-

porte intensément les actions qui

www.agcocorp.com

favorisent la mise en marché de veaux
laitiers de qualité. 1l va sans dire que la
qualité, le prix et par-dessus tout, la per-
ception du public sont des raisons qui
devraient inciter les différents inter-
venants concernés a appliquer ces lignes
directrices. =

*agronome, agent de développement et mise
en marché veau de lait, FPBQ

VALTRA
PENSEZ-Y POUR 2007

Offrez-vous un vrai cadeau en économisant sur le
carburant avec le nouveau moteur compact ECO-POWER
qui vous offre plus de torque. La fiabilité, I'efficacité et le
confort de VALTRA sont toujours apparentes dans ses
tracteurs, mals surprenez-vous avec la nouvelle série N.

AMOS LAURIER STATION SABREVOIS
Agritil RH Les Entrepnses Les Equipements
Michel Grouard inc. Guilletine.
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Valtra est une marque mondiale de AGCO Corporation, Duluth, GA

12005 AGCO Corporation » 42

5 River Green Parky
Brocorp.com » VA234F05V01

* Duluth, GA 30096 » 1-800-767-3221
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VEAUX D'EMBOUCHE

EVE MARTIN *

es veaux
rofitent-ils assez?

e nombre de veaux pesant moins de

500 livres et commercialisés a l'au-

tomne aux encans spécialisés est
trop élevé alors que les acheteurs nous ont
déja spécifié qu'ils recherchaient des veaux
de 600 livres et plus. D'ott proviennent ces
veaux qui n'ont pas atteint un poids de 500
livres & l'automne et est-ce normal?

Le tableau 1 présente le poids que les
veaux devraient peser, a certaines dates, en
fonction de leur date de naissance et d'un
gain moyen quotidien de deux livres par
jour. Un gain de deux livres par jour corres-
pond au potentiel de gain pour les veaux du
Québec en fonction des races de boucherie
présentes. Il s'agit du gain moyen quotidi-
en que tous les producteurs de veaux d'em-
bouche devraient viser.

Ce tableau montre qu'en moyenne
un veau né le 1¢ avril devrait peser au 1¢
novembre environ 518 livres, Si au 1¢
novembre le veau peése plus de 518 livres,
nous pouvons conclure qu'il a bien profité.
Dans le cas contraire, il faut identifier et
évaluer si quelque chose pourrait étre

TABLEAU 1

date de polds a la galn moyen polds visé (Ib) poids visé (Ib) polds visé (Ib)
naissance naissance (Ib) quotidien (Ib) 1% octobre’ 1% novembre'  1* décembre'
1% janvier 90 2 636 698 758
1* février 90 2 574 636 696
1% mars 90 2 518 580 640
1* avril 90 2 456 518 578
1% mai 90 2 396 458 518
1% juin 90 2 334 396 456
1* uillet 90 2 274 336 396

'-Poids visé (Ib) = 90 Ib + (2 Ib/jour*nombre de Jours), o0 nombre de jours = date du jour - date de
naissance. Ce calcul peut étre effectué pour tous les veaux nés sur votre entreprise.

amélioré dans la régie du troupeau, la
génétique ou s'il s'agit d'un événement
ponctuel (ex : maladie, veau de taure, etc.).
Voici quelques facteurs qui peuvent
expliquer le manque a gagner et quelques
pistes de réflexion pour corriger une situa-
tion qui serait généralisée a I'ensemble de
VOS Veaux:
- La vache produit-elle assez de lait pour
son veau?
- Le péaturage était-il suffisant pour les
vaches et leurs veaux?
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- Le sevrage des veaux serait-il une option
pour mon entreprise?

Une chose est certaine, pour aug-
menter le nombre de veaux commercialisés
a un poids supérieur a 600 livres et ainsi,
répondre aux besoins des acheteurs, il
faudrait que les veaux nés apreés le 1 mai
soient vendus aprés les fétes, soit aux
encans spécialisés d'hiver et de printemps.

Bonne réflexion!

*agronome, agente de développement et mise
en marché veau d’embouche, FPBQ
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Enfin une bonne nouvelle pour les producteurs

Augmentation de la
consommation de boeuf en 2005

es données de 2005, publiées par

Statistique Canada ont de quoi faire

sourire les producteurs de boeuf du
pays et le Centre d'information sur le
boeuf. La consommation de boeuf a aug-
menté de 3,6 % au cours de l'année en
comparaison avec 2004. De plus, les
Canadiens continuent a préférer le pro-
duit de boeuf canadien puisque la part du
boeuf domestique représente 88 % du
marché du boeuf au pays.

Ces résultats démontrent que les
Canadiens continuent d'avoir confiance
au boeuf canadien et démontrent leur
appui aux producteurs de boeuf. Ceci con-
firme également l'engagement des dif-
férents secteurs de la transformation, de la
restauration et du détail a favoriser I'utili-
sation du boeuf canadien au détriment du

boeuf importé moins cofiteux.

A remarquer qu'en 2005 :

- la disparition' totale de boeuf a été de
1 029 450 tonnes - soit le plus gros vo-
lume des 30 dernieres années;

- la disparition de boeuf canadien s'est
chiffrée a 903 078 tonnes - soit le plus
gros volume des 30 derniéres années.
Une augmentation de 250 000 tonnes
depuis 2002;

- la demande pour le boeuf (une combi-
naison de la disparition et du prix) a aug-
menté de 1 % en comparaison avec 2004;

- la disparition per capita basée sur le
poids au détail a été de 23,3 kg - en
hausse de 1 kg.

Une bonne fagon de s'approprier
une part plus importante du marché
réside dans le développement de nouveaux

produits ou la reformulation de produits

existants afin de remplacer le boeuf

importé par du boeuf canadien. Depuis
2005, plus de 5 M$ ont été investis par le
Centre d'information sur le boeuf, dans 36
partenariats de développement de pro-
duits. L'argent a servi a développer de nou-
veaux produits autant avec du boeuf de
moins de 30 mois qu'avec du boeuf plus
agé. Une équipe du CIB travaille au main-
tien et au développement de nouveaux
produits,

'La disparition est le volume total de
boeuf, domestique et importé, trouvé sur
le marché et on considere que ceci refléte
la consommation de facon précise.

*directrice des communications, Centre d'in-
formation sur le boeuf

BLONDE D’AQUITAINE

Une race...

. ADECOUVRIR ¥
. PROMETTEUSE '« 4 o
QU’ON AIME 2

QU’ON ADOPTE

Maureen Landry, secrétaire trésoriére

1395, Route 122, Notre-Dame-du-Bon-Conseil Oc JOC 1A0

Tél.: (819) 336-3966 /  Télec.: (819) 336-2883
blondaquitaineqc@hotmail.com
http//ct.geocities.com/blondaquitaineqc/
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Expertise vétérinaire

ANDRE CECYRE*

La vaccination des veaux d’embouche

Un prélude
au préconditionnement?

n Amérique du Nord, le terme pré-  le manque d'uniformité des programmes  dente pour le producteur arrivent en téte

conditionnement (veaux sevrés, de vaccination et la profitabilité non évi-  de liste. Le producteur de vache-veau y

castrés, décornés et vaccinés) est
apparu il y a de cela 30 ans et on en est ‘
encore a vanter ses vertus, sans pour \ “
autant que cette pratique gagne réelle-
ment en popularité, Le probléme vient
principalement du manque d'uniformité
dans les différents programmes de vacci-
nation,

On a quand méme fait des progres
dans ce domaine. Aujourd'hui, rares sont
les animaux non décornés ou non castrés
1 qui transitent dans nos circuits d'encans

spécialisés, mais pour ce qui est du pré-
i conditionnement classique, les progres
sont lents,

UN PREMIER PAS

Au Québec, la Fédération des produc-
teurs de bovins innovait en octobre 2003
en exigeant la vaccination pour tous les
veaux d'embouche devant transiter par le
réseau des encans spécialisés. Bien que
louable, cette initiative ne constitue
qu'un des éléments du précondition-
nement. Qui plus est, certains des pro-
grammes actuels de vaccination devront
évoluer, car ils ne font pas I'unanimité
dans le milieu scientifique vétérinaire.
Rien n'est parfait en ce bas monde...

LEXPERIENCE DES AUTRES

Depuis quelques années, on assiste en
Ontario, dans I'Ouest canadien et dans
quelques Etats américains a des ventes
spécialisées de veaux vraiment précondi-
tionnés (ex. : A & M Ranch to Rail
Program) mais leur succes est modeste.

. e S TR e T A n e RN N )
Se doter d'un corral et d'une cage de contention permet d'assurer des conditions optimales

P P i ; ; . tant pour les animaux que pour le producteur lors de la vaccination.
ourquot? Parmi les raisons invoquées,
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trouve rarement son compte en raison
des frais alimentaires plus importants,
d'une morbidité et d'une mortalité plus
grandes suite au sevrage. Il n'est pas
exagéré d'évaluer ces colts a 50 $ et plus
par téte. Certains avancent méme le
chiffre de 80 $. Jusqu'a maintenant, les
primes rapportées ont rarement dépassé
20 $ par téte.

Le préconditionnement classique
vise a fournir aux engraisseurs et aux
producteurs de veaux de type semi-fini
des veaux sevrés depuis 45 jours, vac-
cinés adéquatement (une fois avec des
vaccins vivants modifiés ou deux fois, a
trois semaines d'intervalle) contre les
principales infections respiratoires. S'il
ne I'a pas déja été, le veau sera castré et
décorné en début de période de précondi-
tionnement.

Au Québec, le manque d'unifor-
mité des programmes de précondition-
nement vient aussi de la ration servie
apres le sevrage : foin sec ou humide,
ensilage ou pas, ration totale moyen-
nement ou tres énergétique, etc. De plus,
le type de vaccin utilisé n'est pas uni-
forme; vivant ou tué, ainsi que I'ajout ou
non de bactérines contre Histophilus
somni, Manhemia hémolytica ou
Clostridium sp. Enfin, les installations de
contention que I'on retrouve dans les fer-
mes influencent les résultats.

LEVOLUTION

Bien que dans I'Ouest canadien un cer-
tain nombre de producteurs de vache-
veau procedent eux-mémes au précondi-
tionnement de leurs veaux, on observe de
plus en plus d'entreprises spécialisées
impliquées dans le préconditionnement
qui offrent leurs services aux parcs d'en-
graissement. Le Québec manque cra-
ment d'une telle expertise.

Méme si les programmes de pré-
conditionnement ont fait couler beau-
coup d'encre dans le milieu scientifique
depuis plusieurs années, tant chez les
producteurs de veaux d'embouche que
chez les engraisseurs, on lui reconnait
des bienfaits. Leur popularité croitra
réellement lorsque les primes s'y rat-
tachant compenseront adéquatement le
producteur de vache-veau ou le démar-
reur spécialisé de bouvillons. Entre-
temps, la vaccination des veaux d'em-
bouche constitue un prélude au précon-
ditionnement.

Exemple d'intervention sur un veau d’embouche a l'aide d'une cage de contention.

Réf. : J. ENGELKEN, Terry.
Preconditioning management for beef
cattle operations, The North American
\%’/w'[mlr!/ Conference 2006 », p. 26-27.
=

*vétérinaire, programme d’expertise vétéri-
naire en santé des bouvillons d’abattage, FPBQ
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PIERRE DEMERS*

a cinquieme édition du Méritas national du PATBQ s'est

tenue le 6 octobre dernier & I'Expo-Beeuf de Victoriaville.

Parmi les 30 entreprises en nomination, 10 ont re¢u un
prix dans I'une ou 'autre des catégories suivantes : production
commerciale et production race pure.

Tant sur le plan technique que sur le plan génétique, les
résultats atteints par les entreprises concurrentes sont de haut
niveau. A leur maniere, les femmes et les hommes a la téte de ces
entreprises ont su nous démontrer a quel point la gestion d'une
entreprise pese lourd dans la balance, & quel point il est important
de mesurer... pour mieux geérer! Dailleurs, certains spécialistes,
parmi les plus en vue du secteur bovin, vont méme jusqu'a sug-
gérer que cette fonction occupe pres de 70 % du temps du ges-
tionnaire sur son entreprise.

Au-dela des chiffres, c'est tout leur savoir-faire et leur pas-
sion pour la production bovine que ces gestionnaires ont su nous
communiquer. C'est done avec grand plaisir que nous vous
présentons les gagnants du Méritas dans chacune des catégories.
Pour plus de détails concernant ces entreprises, nous vous invi-
tons & consulter le site Internet du MAPAQ & l'adresse suivante :
hittp:/hwww.mapaqg.gouv.qe.ca/lFr/Les_Grands_Evenements/merit
asPATBQ/meritasPATBQ.htm

CATEGORIE PRODUCTION RACE PURE
FERME DUBUC ET FRERES SENC, REGION CENTRE-DU-QUEBEC

De gauche a droite : Guy Dubuc, Guylaine Dubuc, Chantale
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Raymond, Gilbert Dubuc, Ghislain Dubuc, Colette G, St-Arnaud,
Denis St-Arnaud.

En plus de la premiere position dans la catégorie produc-
tion race pure, la ferme Dubuc et fréres SENC, s'est vu attribuer
la plus haute distinction du Méritas, le prix Hilaire Saint-Arnaud.
Ce prix récompense l'entreprise classée aux premieres positions
de chacune des catégories qui s'est démarquée sur le plan géné-
tique parmi les meilleures performances interraces.

CATEGORIE PRODUCTION COMMERCIALE
FERME M.J.L. BOILARD ENR., REGION CHAUDIERE-APPALACHES

.

De gauche a droite : Sylvie Tremblay (MAPAQ, Thetford-Mines),
Amélie Boilard, Francis Boilard, Johanne Labbé, Marcel Boilard,
Nt al Rl )
Patrick Boilard., =

Production race pure Produclion commerciale

1" prix ~ Ferme Dubuc et fréres SENC Ferme M.J.L. Boilard enr.
Centre-du-Québec Chaudiére-Appalaches

2 prix ~ Ferme Louber Martin Souliéres et Manon Savoie
Chaudiére-Appalaches Centre-du-Québec

3 prix  Raymond Breton Ferme Richard Boucher
Centre-du-Québec Chaudiére-Appalaches

4 prix  Mac Angus Farm Elevage bovin Saint-Gilbert SENC
Montérégie-Ouest Québec

5 prix  Ranch Ostiguy Charolais Martin Gagnon

Montérégie-Est Centre-du-Québec

fagronome, conseiller aux entreprises de viande bovine, MAPAQ-Estrie

AUTOMNE

2000

CLICHE REPETE A ECLAIRAGE DIFFERENT EN RAISO
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ASSOCIATION BLONDE
D'AQUITAINE

La race Blonde d'Aquitaine était
représentée par trois éleveurs lors de I'ex-
position de Richmond et quatre éleveurs a
I'Expo-Beeuf 2006 a Victoriaville. La prési-
dente, Clémence Landry, sera présente a la
16° journée bovine de I'Estrie a Fleurimont
le 25 novembre prochain.

La deuxieme parution du Bulletin de
Liaison de 'Association Blonde d’Aquitaine
du Québec est en élaboration, Pour placer
votre carte d'affaires au cotit de 15 $ + taxes
par année, communiquez avec la secrétaire
de l'association. Le conseil d'administration
est composé de : Clémence Landry, prési-
dente, Laurent Desrosiers, vice-président;
Daniel Breton, Linda Cyr, Jacques
Deslandes et Philip Langlois, directeurs.

Secrétariat a Maureen Landry, 1395,
Route 122, Bon-Conseil (Québec) JOC 1A0,
téléphone (819) 336-3966, courriel :
maureen.landry@cgocable.ca.
http:/iclgeocities.com/blondaquitaineqc/

Clémence Landry, présidente
Tél. : (819) 336-3966

ASSOCIATION CHAROLAIS

Clest avec regret que nous avons
appris au cours de I'été le déces de Fernand
Brunet, pére de notre président Eric
Trépanier et membre de I'Association. Nous
désirons transmettre a Eric ainsi qu'a toute
la famille nos plus sincéres condoléances.

Le Charolais a été présent dans les
expositions de Saint-Hyacinthe, Brome et
Expo-Beeuf de Victoriaville de méme qu'au
salon Beeuf et Compagnie.

Plus de 800 veaux croisés Charolais
ont été vendu a Sawyerville en septembre
dernier.

La revue Avantage Charolais paraitra
en février 2007. la date de tombée pour les
annonces est le 20 décembre 2006.

Mélanie Gilbert, secrétaire
Tél. : (418) 479-5487

ASSOCIATION HEREFORD

Avec plus d'une centaine de bétes sur
place, I'Expo-Beeuf a été un énorme succes
pour la race Hereford cette année. Sarah
Darraugh et Kelsey Hirsche, et R. & H.

Birchler Farm ont remporté les honneurs.
La demande pour les taureaux et les
femelles de race Hereford continue de se
développer. Beaucoup des taureaux
Hereford seront disponibles directement
des éleveurs du Québec ou lors des ventes
de station d'épreuves d'Asbestos le 24 fé-
vrier et le 28 avril.
Lori Power, secrétaire
Tél : (450) 263-6853

ASSOCIATION HIGHLAND

Cette année, sept éleveurs Highland
ont participé a Expo-Beeuf avec 36 ani-
maux. La Ferme du Boisé Highland de
I'Annonciation et la ferme La Vallée Fleurie
de L'Avenir s’y sont illustrées. Lentrée de la
station d'épreuves des taureaux nés entre le
24 février et le 14 juin 2006 se fera le 11
décembre 2006. Votre inscription devra se
faire au moins trois semaines avant |'en-
trée.

Claire Courtemanche, secrétaire
Tél. : (819) 275-7027

ASSOCIATION LIMOUSIN

Félicitations aux participants lors de
I'Expo-Boeuf a Victoriaville et particuliére-
ment aux fermes BMB et Enright ainsi que
la Ferme ATJCLA Meilleur Eleveur et
Meilleur Exposant. De plus, j'aimerais
souligner et féliciter la Ferme Caux pour sa
participation a Beeuf et Compagnie.

La Ferme ATJCLA a participé a la
vente « Golden opportunities » de
I'Association Limousin de I'Ontario et a
obtenu la meilleure vente de la journée au
montant de 4300$ pour la vache et de
3700 $ pour son veau, soit 8000 $ pour la
paire... Il faut croire qu'au Québec nous
avons des sujets de Limousin de haute qua-
lité.Notre réunion annuelle devrait avoir
lieu le 24 janvier 2007 dans la région de
Drummondville.

Claude Lavallée, secrétaire
Iél. : (450) 464-6493

ASSOCIATION PIEMONTAIS

Lors de [I'Expo-Beeuf 2006 a
Victoriaville, six éleveurs ont présenté 21
bovins pour les jugements. Nous étions
aussi présents au Salon des viandes. Nous
désirons remercier nos commanditaires
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pour les banniéres ainsi que notre juge
Conrad Bernier. Visitez notre site Web :
www.piemontais.ca

Angele Beauchamp, secrétaire

Tél. : (450) 532-3714

ASSOCIATION SALERS

La vente des taureaux en station
d'épreuves a Saint-Martin se déroulera a la
mi-février. Les prochaines entrées en sta-
tion d'épreuves a Rimouski seront le 7
novembre.

Quatre éleveurs du Québec ont par-
ticipé a la Conférence internationale de la
Fédération Salers s'est déroulée du 8 au 18
septembre dernier en France. Michael
Morin s'est mérité le titre premier exposant
a la foire de Richmond.

Par ailleurs, 11 éleveurs, dont un du
Nouveau-Brunswick et un de I'Ontario, ont
participé a I'Expo-Beeuf. Les titres de
Premier éleveur et Premier exposant sont
allés a Sandy Lake Salers de I'Ontario.

Deux jeunes €éleveurs se rendront a la
Farm Fair d’Edmonton grice a la levée de
fonds des membres junior de I'Association.

Carol Arbery, secrétaire
TéL : (819) 826-5064

ASSOCIATION SIMIMENTAL

Aprés cing années d'absence, la
Vente de femelles de I'Association a été
relancée le 30 septembre dernier, a la
Ferme Gagnon de Chénéville. Lencan s'est
déroulé allegrement, atteignant méme un
montant de 8500 $ pour une génisse alors
que la moyenne s'est établie a 2330 § par
téte, pour totaliser un montant de 46 600 $.
Lenthousiasme suscité par I'événement lui
assure un avenir des plus prometteurs!

Cest lors de I'Expo-Boeuf que le port
des chemises et casquettes arborant le nou-
veau logo de l'association a été officiellement
institué. Celles-ci sont disponibles au bureau
de l'association, Lheureux gagnant du tirage
d'une génisse appartenant a Yannick
St-Pierre, qui se voit remettre 2500 $ par I'as-
sociation, est Gilles Marcotte de
Deschambault-Grondines. Lassemblée
générale annuelle se tiendra le 2 décembre
2006 aI'Hotel Le Dauphin de Drummondville.

Line Biron, secrétaire
Tél. : (819) 375-1612
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VEAUX D'EMBOUCHE
Ventes aux encans spéclalisés du Québec
Males 500-600 Ib
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2006

$/100 Ib vif

— 2005
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—==2006 vif

$/100 Ib carc. chaudes sans peau

- 2005 wif

2006 carc

200
180
160

140

2006

2005

jany  févr mars avrl mal
135

126

Juin  jull  aolt sept oct
142 145
142 140

nov
127
125

137
117

138
123

134 139

126 137 11

VACHES DE REFORME
Encans publics du Québec
(carcasse : calcul avec 45 % de rendement)

juin aout sopt oct nov dec
28 9 30 31 I\ 35 34 I
23 & 26 27 3 32 3 21 21 27

63 6 67 69 77 15 N

mars avrl mai

VEAUX DE GRAIN
Ventes aux enchéres par ordinateur du Québec
Molins les frals de gestion des surplus

janv  féyr mars avrl mai ao0t sept
225 214 189

175 170 165

juin  juil

192 189 171 177 186 215

159 163 165 169 174 182

$/100 Ib carc.

|
7
|
|

déc

$/100 Ib carc.

BOUVILLONS D'ABATTAGE
Ventes aux enchéres par ordinateur du Québec

Chargements complets de bouvillons "A1-A2", FAB ferme

120

2006

$/100 Ib vif

$/100 Ib carc. chaudes sans peau

2005

janv  févr mars avil mal  juin

240

2008

janv  févr mars avrl mai

juin juil
158

156 157

174 157

160

153
154

165
157

164
144

160
146

158
146

163
145

156

149

VEAUX LAITIERS D'ENGRAISSEMENT
Encans publics du Québec
Bons mdles de tous poids

161

170

jul  aolt
268 229

234 232

284

74 256 205

298

230

298

269

263

275 318
1 180

VEAUX DE LAIT
Ventes directes aux abattoirs du Québec

févr mars

avnl uunr w;lr oct
300 307

281 283

Ju n” 7,4 |
303

285 282

305 313 316 317 310 296
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VINGT-HUIT"ANS:
D’EXISTENCE DE QUALITE
D'EXCELLENCE

Services techniques et prophylaxie animale

UN PARTENARIAT
L’ELEVEUR ET LE TECHNICIEN

La constance de nos recherches depuils plus de 28 ans, nous permet d'offrir & chaque
élevage, l'assistance la mieux adaptée ainsi qu'un suivi informatique des meilleures
performances réalisées grice aux 70 000 veaux que nous produisons annuellement.

Afin de satisfaire aux conditions sanitaires, d'hygiéne, de qualité supérieure et pour une
meilleure rentabilité de leurs activités, notre é?u pe de techniciens spéclalisés offre aux
éleveurs une combinaison d'efforts et de conseils pour leurs installations, systéeme de
ventilation et agencement des batiments.

lls apportent également une aide précieuse au niveau de la prophylaxie, grace aux
concepts élaborés dans les grandes entreprises européennes, leader mondiaux dans la
production vitelliére.

Les productions animales doivent s'adapter en permanence a un environnement en
constante évolution. Pour cela, chacun doit maitriser parfaitement ses techniques
d'élevage et les faire évoluer en tenant compte des contraintes imposées par la
disponibilité des animaux ainsi que par les besoins des consommateurs.

Ce savoir-faire a un vecteur:
Une équipe de techniciens

qui sait écouter et
conseiller.

SIEGE SOCIAL CENTRE D’ABATTAGE
5470, rue Martineau, 1591 Chemin Sainte-Claire,
Saint-Hyacinthe La Plaine (Qc) J7M 1M2
(Qc) J2R 178 Tél.: (450) 478-2055
Tél.: (450) 796-5874 1 800 251-2055

Fax : (450) 796-4345 Fax: (450) 478-4589
www.ecolait.com 7
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