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Il É d ito ria l

Levinoff C@ilfe©x :
Le nouveau conseil d’adminstration est aux commandes

L’hiver dernier, u n e  

to u rn ée  d e s régions du 

Québec a été organisée 

afin de consulter les 

producteurs ([liant à la 

capitalisation de l’abattoir 

Lcvinoff-Colbe.x.

Ces rencontres ont permis 

aux producteurs de 

tran sm e ttre  d e s messages 

clairs à leurs dirigeants 

dans le  dossier de 

l'abattoir Levinoff-Colbex.

U N E N O U V E L L E G O U V E R N A N C E

E n p a ra llè le  à l'e ng a g em e n t 

co llec tif q u e le s p ro d u c teu rs o n t 

p ris e n a sse m b lé e g é n é ra le  

re la tive m e n t à la ca p ita lisa tio n  d e  

3 Ü  M S d an s le u r a b a tto ir, ils  o n t 

é m is le  so u h a it q u e sa s tru c tu re  d e  

g o u vern a nce  so it re vu e , to u t 

co m m e la tra nsm iss ion  

d 'in fo rm a tio ns  a u x p ro d u c te u rs . 

C 'e s t d a n s ce tte  fo u lée  q u 'u n  

n ou ve au  co n se il d 'a dm in is tra tio n  a 

ré ce m m e n t p ris le s rê n es d e  

l'e n tre p rise . C e n o u vea u co n se il, 

d o n t la co m p os itio n  co m p lè te  e s t 

p ré se n tée  à la se c tion F P I3Q  

In fo  », e s t p a ssé d e  q ua tre  à h u it 

p e rso n ne s , d o n t tro is  p rov ie n ne n t 

m a in te n a n t d e l'e x te rn e  d e n os  

s tru c tu re s syn d ica les . L e u r e xp ertise  

e t le u r e xp é rie nce so n t a u tan t 

d 'a tou ts su r le sq ue ls l'e n tre p rise  

p e u t co m p te r. C o n fo rm é m e nt a u x 

a tten te s  d es p ro du c te urs , le  co n se il 

d 'a dm in is tra tio n  e s t a u to no m e d a n s 

se s d é c is io n s e t b é né fic ie  d e la  

la titud e  n éce ssa ire  p o u r la b o n n e 

m a rch e d e l'a b a tto ir.

A in s i, à la d e m a n d e d e la  

F é d é ra tio n d e s p rod u c te u rs  d e  

b o v ins , le  n o uve au  co n se il 

d 'a dm in is tra tion  d o it d ilig em m en t 

p re nd re  e n ch a rg e le s d o ss ie rs  

to u ch an t, e n tre  a u tres , le  p lan  

s tra té g iq u e d e l'e n tre p rise , la  

g es tion  d e s o p éra tion s , p u is l’a sp e c t 

co m m un ica tio nn e l. E n e ffe t, il 

in com b e ra à l'e n tre p rise  d e  

d é te rm in e r l'in fo rm a tio n  q u 'e lle  

so u h a ite  re " “ 'e , ta n t su r

le  p lan p u b lic  q u 'à  l'in ten tio n d e s 

p ro d u c te u rs d e b o v in s d e ré fo rm e . 

N o tre F é d é ra tio n a g ira d o n c e n ta n t 

q u e  co u rro ie  d e tra nsm iss ion p o u r 

l'in fo rm a tio n  d e s tin é e a u x 

p ro d u c te u rs .

U N E D É C IS IO N  D ’A F F A IR E S  

H IS T O R IQ U E

l.a ca p ita lisa tio n d e l'a b a tto ir, à  

h a u te u r d e 3 0 M $ su r u n h o rizo n d e  

c in q  a n s , co n s titu e  ce rte s u n e  

d éc is io n h is to riq ue  a ya n t e x ig é  

co u rag e e t v is io n  d e la p a rt d es  

p ro d u c te u rs , ce s d e rn ie rs é ta n t 

p le ine m e nt co n sc ie n ts d e  

l'im po rta nce  d e m a in ten ir le s  

a c tiv ités  d e L ev in o ff-C o lb ex  a fin  d e  

sé cu rise r l'é co u lem e n t d e le u r 

p ro d u its  e t p o ur s tim u le r la  

co m p étitio n  su r le s m a rch é s. C e tte  

o rien ta tio n  e s t to u t à l'h on n eu r d es  

p ro d uc te u rs q u i l'o n t p rise . P a r ce tte  

d é c is io n , le s p ro d uc te u rs m e tta n t e n  

m a rch é d es b o v ins d e ré fo rm e  o n t 

d o n n é le  m a nd a t à la F é d é ra tio n d e s 

p ro d u c te u rs d e b o v ins  d e p ré le ve r 

u n e co n trib u tion d e 5 3 ,8 6 $ p a r 

b o v in  d e ré fo rm e . L e rè g le m e n t 

p e rm e tta n t d ’e n a ssu re r la  

p e rcep tion  a é té a p p rou vé  p a r la  

R é g ie  d es m a rché s a g rico le s e t 

a lim e n ta ire s d u Q ué be c e n m a i 

2 0 0 8 e t la F é d éra tion  e s t à m e ttre  

e n œ u vre le s m o yen s n é ce ssa ire s  

p o ur co n cré tise r la vo lo n té  d es  

p ro du c te urs . D a n s le  se c teu r va che - 

ve a u , la co n trib u tio n  se ra re ten u e à 

m ê m e l'ava n ce  d 'A S R A  p ré vu e a u  

m o is d e n o ve m b re . P o ur le u r p a rt, 

le s p ro d u c te u rs la itie rs  re ce v ro n t 

u n e fa c tu re  a u co u rs d u m ê m e 

m o is . D a ns le s d eu x ca s, u n ta ux d e  

ré fo rm e  m o ye n se ra a pp liq ué  su r 

l'in ve n ta ire  d u p ro d u c te u r, q u i a é té  

m is à jo u r ré ce m m e n t. P u isq ue la  

co n trib u tio n  n e co uv re  q u 'u n e  

d e m i-a n n ée  e n 2 0 0 8 , le m o n ta n t 

p ré levé  se ra rie  2 6 ,9 3 S p ar b o v in  

ré fo rm é  (5 3 ,8 6 S -T 2 ).

Il e s t d e n o tre re sp o n sa b ilité , 

p ro d u c te u rs , d e ré p o nd re  à n o s 

e n ga g em e n ts co llec tifs . P u isq u e

l'a ba tto ir L e v in o ff-C o lb e x e s t u n  

o u til co llec tif q u i p ro cu re d e s 

a va n ta g e s à tou s le s p ro d u c te u rs q u i 

m etten t e n m a rch é d e s b o v in s d e  

ré fo rm e , to u s d o ive n t, e n to u te  

é q u ité  e t e n to u te  so lid a rité , y  

co n trib ue r. D e su rc ro ît, à la  su ite  

d 'u ne  ré so lu tio n a d op tée  lo rs d e  

n o tre  d e rn iè re A G A , u n p lan  

d 'a c tio n a ré cem m e nt é té  a do p té  e n  

vue d 'é tu d ie r le s d ive rse s fo rm e s 

p o ss ib le s d e re co nn a issa n ce  d e la  

p a rtic ipa tion  fin an c iè re  d e s 

p ro d uc te u rs d a n s L e v in o ff-C o lb e x . 

A in s i, le s d ive rs scé n a rio s se ro n t 

é tu d ié s  e t p rése n tés a u x p ro d uc te u rs  

e n vu e d 'u n e d é c is io n  fina le  à  

l'A G A  2 0 0 9 d e la F é d éra tion d es  

p ro d uc te u rs d e  b ov in s . C h o se  

ce rta in e , la F é d é ra tio n co m p ile ra le s  

m on ta n ts p a yé s p a r ch a q u e 

p rod u c te u r a in s i q u e le s b o v ins  d e  

ré fo rm e  q u 'ils  o n t m is e n m a rch é  

co n fo rm é m e nt a u rè g le m e n t d e  

m ise  e n m a rch é .

U N  A C C O M P A G N E M E N T 

E S S E N T IE L

L 'im p lica tio n d e s p ro du c teu rs  

d a n s L e v ino ff-C o lbe x e s t c ru c ia le  e t 

co n trib ue  é ga lem e n t à sé cu rise r d e  

n o m b re ux e m p lo is  d a n s l'é con o m ie . 

P o u r ce tte  ra ison , n o tam m e n t, le s  

p ro d u c te u rs s 'a tte nd en t to u jo u rs  à 

ce  q u e le s d eu x p a lie rs  d e  

g o u v e rn e m e n t l'a pp u ien t. À  ce t 

é g a rd , le s d iscu ss ion s se p o ursu ive n t 

a ve c In ve s tisse m en t Q u éb e c , e t 

n o u s e sp éro n s q u e le  g o uve rne m en t 

d u P a rti co n se rva te u r, ré ce m m e n t 

re p orté  a u p o u vo ir, co n c ré tise ra so n  

e n g a g em e n t d e  so u ten ir le  se c te u r 

d e  l'ab a tta ge  a u C a n a d a .

A
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m ê m e ra ce . Il le n te to u te fo is l'e xp é ­

rie n ce . S u rp rise ! L e s ré su lta ts so n t 

e xce lle n ts . L a g é n é tiq u e d u p è re e s t 

b o n n e p u isq u e le s ve a u x o n t u n trè s  

b o n  g a in  d e  p o id s  e n p lu s d ’u n e  fo rm e  

m u sc lé e . P a rce q u 'o n n e ch a n g e p a s  

u n e  re ce tte  g a g n a n te , c 'e s t to u jo u rs  ce  

m êm e ta u re a u q u i le se rt a u jo u rd 'h u i. 

D 'a ille u rs , M . C a lva re se e n  e s t d 'a u ta n t 

p lus fie r, ca r il a re m p o rté  e n 2 0 0 b le  

m é rita s  d 'a rge n t d é ce rn é  p a r la P A T B Q . 

U n m é rita s q u i d e v ie n t p a rticu liè re ­

m e n t h o n o rifiq u e p o u r u n e p e rso n n e  

q u i n e  s 'y  co n n a issa it p a s é n o rm é m e n t 

e n  a g ricu ltu re  il n 'y  a p a s s i lo n g te m p s .

S A  F A Ç O N  D 'Ê T R E  É L E V E U R

P o u r T o n y C a lva re se , la b a se d e  

l'é le va g e ré s id e d a n s l'a lim e n ta tion .

Je n e n é g lig e ja m a is la q u a lité  e t la  

q u a n tité  d e  n o u rritu re  p o u r m e s b ê te s . 

|e le fa is p o u r a vo ir d e b o n s re n d e ­

m e n ts , m a is a u ss i p a rce  q u e je ve u x  

q u e m e s a n im a u x so ie n t b ie n » . A in s i, 

e n  é té , a u ss itô t q u e  le s p â tu ra g e s co m ­

m e n ce n t à ê tre m o in s p ro d u c tifs , il 

le u r d o n n e u n m é la n ge d e fo in e t d e  

d rê ch e . L o rsq u e le s p o m m ie rs so n t 

ré co lté s , il p ro fite d e s re s ta n ts d e  

p om m e s à ju s  d e  se s vo is in s p o u r g â te r 

so n tro u p e a u . E n vé rité , q u e l a n im a l

■  IlIR e p o rtag e

Passionné d'élevage
Un citadin devenu éleveur de bovins

M A R T IN  M É N A R D  

Journaliste

U
n e p e rso n n e q u i q u itte le  

ce n tre -v ille  d e  M o n tré a l p o u r 

se la n ce r d a n s l'é le va g e  

b o v in , sa n s a u cu n  a n té céd e n t a g rico le  

re p ré se n te  to u t u n d é fi. C 'e s t u n p e u  

l'h is to ire  d 'A n to n io  C a lva re se , p ro p rié ­

ta ire  d 'u n e  p e tite  e xp lo ita tio n  a g rico le  

d a n s le  ca n to n  d e  H a ve lo ck , u n e  lo ca ­

lité  a u  su d  d e  M o n tré a l.

S O N H IS T O IR E

S a p re m iè re  v ie s 'e s t d é ro u lé e e n  

ta n t q u e lin o typ is te . U n m é tie r o ù il 

co n ce va it le s m a trice s p o u r l'im p re s ­

s io n à g ra n d e é ch e lle  d e jo u rn a ux  o u  

d e  m a g a z in e s . S a d e u x iè m e  v ie  a la issé  

p la ce  à u n  rê ve : ce lu i d e  v iv re  p rès  d e  

la n a tu re , p lu s p a rticu liè re m e n t à 

é le ve r d e s ve a u x d 'e m b o u ch e . P o u r 

co n c ré tise r so n rê ve , M . C a lva re se  

s 'a ch è te u n e fe rm e d e 2 (> 5 a rp e n ts , 

d o n t b 5 e n p â tu ra g e , e t se m a rch a n d e  

u n tro u p e a u . L a m o d e é ta it à l'é p o q u e  

a u x d o c ile s H e re fo rd , e t c 'e s t su r ce tte  

ra ce q u ’il je ta so n d é vo lu . Q u e lq u es  

a n n é e s o n t p a ssé  a va n t q u 'il n e  se p ro ­

cu re sa p re m iè re va ch e c ro isé e . U n e  

va ch e  q u i a e u l'e ffe t d 'u n e  b o m b e  su r 

sa fe rm e . L e s ve a u x q u 'e lle  p ro d u isa it 

é ta ie n t p lu s g ro s e t a ffich a ie n t u n e  

m e ille u re c ro issa n ce . A p rè s q u e lq ue s  

le c tu re s , il d é co uv rit q u 'u n e p ro du c ­

tio n  d e  ve a u x d e  q u a lité  p a ssa it p a r u n  

b o n  c ro ise m e n t d e  va ch e s m a te rn e lle s . 

D e s va ch e s a ve c u n e  g é n é tiq u e sp é c i­

fiq u e  a u ta n t a u n ivea u d u p is q u e  d e s  

p ie d s . B re f, so n co n s ta t é ta it c la ir : il 

fa lla it ch a n ge r le tro u p ea u . C e s 

re ch e rch e s p o u r u n n o u ve a u tro u p e a u  

le m è n en t ju sq u e d a n s l'O u es t ca n a ­

d ie n  d 'o ù  il fa it ve n ir 2 5  va ch e s  A n g u s - 

S im m e n ta l a ve c co m m e te rm in a l, u n  

m u sc lé C h a ro la is . Ju sq u e -là to u t va  

b ie n . M a is , à la  su ite  d 'u n  é la n  m a l ca l­

cu lé , so n ta u re a u se b rise l'o rg a n e ...

É ta n t a lo rs  e n  p le in e  p é rio d e  d e  sa illie , 

il fa u t tro u ve r u n  a u tre  g é n ite u r, e t v ite . 

A p rè s  q u e lq u e s re ch e rch e s , le  se u l ca n ­

d id a t d isp o n ib le e s t u n A n g u s . M a is  

M . C a lva re se e s t se p tiq ue , ca r il sa it 

q u 'u n te rm in a l n e d o it p a s ê tre d e

re fu se ra it u n e b o n n e p o m m e su c ré e ?  

L a d rê ch e  é ta n t u n e  d e n ré e su je tte  a u  

g e l, il se rt à se s a n im a u x , d e  d é ce m b re  

à a v ril, u n m é la n g e d e g ra in s (m a ïs- 

o rg e -b lé ) e t d e fo u rra g e d e d e u x iè m e  

co u p e . M . C a lva re se a cco rd e é g a le ­

m e n t b e a u co u p  d 'a tte n tio n  à se s b ê te s .

« L o rsq u e j'a i e u m o n tro u p e a u , le s  

va ch e s é ta ie n t trè s fa ro u ch e s . D a n s  

l'o u e s t, e lle s n e  vo ya ie n t p ra tiq u e m e n t 

ja m a is d 'h u m a ins . J 'a i d o n c p a ssé  

p lu s ieu rs h e u re s à m 'asse o ir p rè s  

d 'e lle s , à le s n o u rrir m a n u e lle m e n t 

a ve c d u g ra in . G ra d u e lle m e n t, a p rè s  

u n a n , e lle s se so n t a cc lim a té e s à m a  

p ré se n ce e t a u jo u rd 'h u i, je p e u x le s  

a p p ro ch e r co m m e je  le  ve u x » .

C o n cern an t la g e s tio n d e s n a is ­

sa n ce s , M . C a lva re se  e s t p ré se n te m e n t 

d a n s u n p ro ce ssu s d e d e va n ce m e n t 

d e s  d a te s . Il ve u t q u e  se s va ch e s vê le n t 

p lu s tô t. S o n o b je c tif : le m o is d e  

d é ce m b re . L e p rin c ip a l a va n ta g e p o u r 

lu i co n ce rne la m ise e n m a rch é , ca r 

d 'a p rè s se s o b se rva tion s , le s p rix  so n t 

g én é ra lem en t p lu s é le vé s a u m o is d e  

se p te m b re . L e s  ve a u x n é s  e n  d é ce m b re  

a u ro n t d o n c u n p o id s q u i lu i se m b le  

idé a l - e n v iro n (> 5 0 Ib  - q u a n d  v ie n d ra  

le te m p s d e le s ve n d re . M a is la ro u te  

ve rs so n o b jec tif n 'e s t p a s sa n s o b s ta ­

c le . A m e n e r le s vê la ge s e n d é ce m b re  

s ig n ifie  q u e  le s  n a issa n ce s  d e v ro n t p ro ­

g re ss ive m e n t p a sse r p a r d e s m o is d iffi­

c ile s co m m e ja n v ie r, fé v rie r e t m a rs . E t 

à ce t e ffe t, il a d é jà e ssu yé d e s p e rte s  

o cca s io n n é e s p a r d e s n a issa n ce s a ya n t 

lie u lo rs d e te m pé ra tu res  p a rticu liè re ­

m e n t fro id e s .

S A  G L S IIO N  D E S P Â T U R A G E S

A n to n io  C a lva re se  p rô n e u n e  ro ta ­

tio n ra p id e d e se s p â tu ra g e s . C e s 

d e rn ie rs  n e  so n t p a s  é n o rm e s e n  su p e r­

fic ie  a lo rs il ve u t é v ite r q u 'ils so ie n t 

su rb ro u tés . Q u a tre  à se p t jo u rs m a x i­

m u m e t le tro u p ea u ch a n g e d 'e m ­

p la cem e n t. S e s te rres  é ta n t à p ré do m i­

n a n ce  d e  sa b le , il u tilise  d u  trè fle  e t d u  

m il. S o n so l e s t p o u r lu i p lu s p ro d u c tif 

s 'il g a rd e la co u ch e n u tritive e n su r­

fa ce , c 'e s t p o u rq u o i il n e la b ou re  p a s . 

Il se co n te n te p lu tô t d e p a sse r u n e  

p e tite  h e rse  à  p a ca g e  a fin  d 'é te n d re  le s  

d é p ô ts fé ca u x , p a r la su ite  il a jo u te  le  

fu m ie r, é te n d la se m e nce  à la  vo lé e  e t 

fin it a ve c u n  co u p  d e  h e rse .

S E S É Q U IP E M E N T S

A u -de là  d e s é q u ipe m e n ts  d e b a se
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Lc corral à bétail de M. Calvarcse est devenu un outil indispensable.
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pour nourrir et abriter le bétail, 

M. Calvarese parle avec fierté de sa 

cage de contention et de son corral à 

bétail. Il a mis la main sur cet 

équipement usagé, et pour lui, c'est le 

meilleur investissement en infrastruc­

ture qu'il ait pu faire. Même si la taille 

de son troupeau n'est pas énorme, la 

manipulation des bêtes se fait beau­

coup plus facilement. Il a également 

acquis des mangeoires en ciment qui 

lui permettront d'offrir la nourriture à 

ses bêtes de façon plus propre. Outre- 

son étable à circulation libre, 

M. Calvarese songe peut-être à se 

construire un autre abri pour ani­

maux. En fait, il ne cache pas que si 

les conditions s'y prêtent, il aimerait 

garder ses veaux plus longtemps afin 

d'en faire la semi-finition. Mais la 

grande question des éleveurs de 

bovins concerne le sort relié à leur 

marché. M. Calvarese n'y fait pas 

exception et avant d'investir davan­

tage, il veut voir l'orientation que 

prendra le secteur bovin. Présente­

ment, c'est à titre de passion qu'il 

s'occupe de sa production, car l'ar­

gent pour l'amélioration de ses infra­

structures provient majoritairement de 

son métier à temps partiel comme 

agent immobilier. Advenant qu'il fasse

de la semi-finition, il n'aura plus le 

temps pour un deuxième emploi, d'où 

l'importance de s'assurer que le 

marché est rentable.

mi

A travers les a i

jê branches se trouve r " 

t? La bête du troupeau, ,f ' 

* un taureau de race A 

Angus.
V.O.:-, •
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U N  U l A U  C O IN  1 )1 P A Y S

S i v o u s  n 'a v e z  r ie n  à  ta ire  p a r u n  

b e a u  d im a n c h e , je  v o u s  re c o m m a n d e  

u n e  p e tite  p ro m e n a d e  d a n s le  c o in  

d 'I  le m m in g to rd  o ù  s e  t ro u v e  le  c a n to n  

d 'I  la v e lo c k . L e  c o in  e s t t rè s  b e a u , p a r ­

t ic u liè re m e n t e n  a u to m n e  a lo rs  q u e  le s  

n o m b re u x  v e rg e rs v o u s o ff re n t le u r  

p ro d u c t io n . L 'a rc h ite c tu re  a n g la is e  e s t 

à  l'h o n n e u r , e t v o u s  tro u v e z  c e r ta in s  

v e s t ig e s d e s p re m ie rs o c c u p a n ts ,  

le s q u e ls  é ta ie n t p r in c ip a le m e n t d e s

lo y a lis te s , d e s  I r la n d a is  e t d e s  É c o s s a is .  

C h e z  M . C a lv a re s e  s e  t ro u v e  d 'a i lle u rs  

u n e  jo lie  m a is o n n e t te  d a ta n t d e  la  f in  

d e s  a n n é e s  1 7 0 0 . L 'a n c ie n n e  la ite r ie  

d e  m ê m e  q u e  s a  g ra n g e  o n t é g a le m e n t 

u n  b e a u  c a c h e t .

(Q U E B E C ) IN C .

“Beaucoup yfus 

qu’un fait...

“Un savoir-faire !

Consultez nos spécialistes

2355, rue Canadien 

Drummondville (Qc) J2C 7W1

élevage

voüslinteresse

Maximisez votre production 

avec l’expertise et le lait 

de remplacement GROBER

É g a le m e n t d is p o n ib le  :

L a it  p o u r  a g n e a u x , c h e v re a u x  e t p o u la in s

Info Production : (450) 796-5874 (poste 2 2 7 ) 

Administration : (819) 475-6317
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■ IllP rom otion

Le Veau de lait du Québec

'sent à I’hommaqe de soeur Am

res iden t.

ncV '-Q 01 

de Bisman

han 'ce f

fa - a-

ïwâgM

■

M A R IE -IS A BE L M A R TIN E A U  

Agente (le promotion et de développement, 

Venu de lait du Québec

est avec grand p la is ir que 

■  le Veau c /e lait du Québec

a accepté l'inv ita tion de

l'agence Armagadon d 'ê tre  l'un  des 17 

partenaires-exposants présents à la 

g rande fê te cham pêtre  en hom m age à 

la très popu la ire  soeur A ngè le .

Le 18 ju in dern ie r, sous la prés i­

dence d 'honneur de G ine tte R eno, 300  

inv ités, don t les m em bres de la presse 

gastronom ique, des personna lités de la  

co lon ie artis tique et des grands nom s 

de la cu isine, se son t réun is pour pen­

dre la crém aillè re de la nouve lle rés i­

dence de soeur A ngè le . U ne dem eure  

cen tena ire rénovée grâce à la généro ­

s ité de nom breux am is e t partena ires.

P our l'occas ion , tou te l'équ ipe du 

Veau de lait du (Juchée é ta it p résen te 

e t a m is la m ain à la pâ te pour o ffrir 

aux convives une dégusta tion de pro­

du its d igne des grands restauran ts.

A U M E N U :

- rosettes de V eau de la it du Q uébec à 

la m orille , sauce fo restiè re , accom ­

pagnées de pom m es de te rre g ril­

lées;

- rose ttes de  V eau de la it du Q uébec à 

la be tte ci carde e t au sésam e, sauce 

g renade p iquante , accom pagnées 

d 'un riz aux légum es.

Les com m enta ires ont été unan i­

m es : dégusta tion de qua lité supé­

rieure , viande savoureuse , tendre à 

souha it, e tc .

D e plus, en co llaboration avec 

l'en treprise llismar, fabrican t de H B Q  

de type industrie l, le Veau de lait du 

Québec a g racieusem ent o ffe rt à soeur 

A ngè le , un I1 I1Q haut de gam m e qu i 

cadrera parfa item ent avec ses activ ités 

p ro fess ionne lles. N u l beso in de m en­

tionner que la fêtée éta it des p lus 

rad ieuses et des p lus reconna issan tes 

de ce tte a tten tion ina ttendue et tou te  

particu liè re . U ne très be lle activ ité  

p rom otionne lle qu i a perm is au Veau 

de lait du (Jucbct de se dém arquer!
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ACQUÉRIR DE L'ÉQUIPEMENT AGRICOLE 

PLUS PERFORMANT TOUT EN PROFITANT 

D'UN APPUI FINANCIER, C'EST PLUS 

QU'UNE BONNE AFFAIRE.

POUR MIEUX PERFORMER

Mille et une mesures d'efficacité énergétique. 
Mille et une solutions d'affaires.

Pour vous aider à réaliser des économies dénergie 
et à optimiser les performances énergétiques 
de votre entreprise agricole, Hydro-Québec vous 
offre des appuis financiers aux fins de l'acquisition 
d'équipements tels que:

• des tapis chauffants;

• des ventilateurs ;

• des moteurs triphasés;

• des échangeurs à plaques;

• des produits d'éclairage.

Programme
Produits efficaces - Équipement agricole
www.hydroquebec.com/affaires

UN CHOIX D'AFFAIRES RENTABLE ET RESPONSABLE.

Hydro
Québec

http://www.hydroquebec.com/affaires


■ IllLa fil ière bovine

La filière bovine en Amérique du Nord

L’industrie bovine est en constant 

changement. Parfois rapidement, 

parfois lentement, mais sûrement.

Le dossier de cette édition de B o v in s  

d u  Q u é b e c  p ré s e n te  les tendances 

majeures, propres à chaque maillon 

de la filière, qui ont caractérisé son 

é v o lu tio n  e n  A m é r iq u e  du Nord 

depuis quelques années.

J E A N -S É B A S T IE N  L A F L A M M E  

Agronome, agent de développement et 

recherche, F / 'B Q

L
e s  te n d a n c e s s o n t p ré s e n té e s  à  

l 'é c h e l le  n o rd -a m é ric a in e  p u is ­

q u e  la  s tru c tu re  d e  la  f i l iè re  e s t 

s im ila ir e  e n tre  le  C a n a d a  e t le s É ta ts -  

U n is . E n  fa i t, l 'in té g ra tio n  d e  l 'in d u s ­

tr ie  b o v in e  e n tre  le s d e u x  p a y s a  é té  

a c c é lé ré e  p a r  la  s ig n a tu re  d e  l 'A L E N A  

e n 1 9 9 2 . C e t a c c o rd a a p la n i le s  

o b s ta c le s c o m m e rc ia u x . A in s i, le s  

g ra n d e s  te n d a n c e s q u a n t à  l 'é v o lu tio n

d e s  c h e p te ls  e t d e  la  ta i lle  d e s  fe rm e s ,  

d e  l 'in d u s tr ie  d e  la tra n s fo rm a tio n  e t 

d e la d is tr ib u t io n , a in s i q u e d e s  

b e s o in s  d e s  c o n s o m m a te u rs  s o n t re la ­

t iv e m e n t s e m b la b le s  d e s  d e u x  c ô té s  d e ­

là  f ro n tiè re .

C o m m e v o u s le c o n s ta te re z à la  

le c tu re  d e  c e s  a r t ic le s , la  f i l iè re  b o v in e  

n o rd -a m é r ic a in e n 'é c h a p p e p a s a u x  

g ra n d e s  te n d a n c e s  o b s e rv é e s  d e  fa ç o n  

g é n é ra le  d a n s le  m o n d e  a g ro a lim e n ­

ta ir e . C o n c e n tra t io n e t s p é c ia l is a tio n  

d u  s e c te u r tis s e n t la tra m e d e  fo n d . 

C 'e s t la  te n d a n c e  lo u rd e .

Les données proviennent d'un rapport réalisé par la firme Écoressources Consultants pour le compte de la fédération de>  produi leurs 

de bovins du Québec. La realisation de celte élude a été rendue possible grâce au financement du Programme d'appui au\ initialise\  

des tables filières d'Agriculture et Agroalimentaire Canada et du ministère de l'Agriculture. Pêcheries et Alimentation du Québet.
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La filière bovinellll

Production bovine

L
a production bovine est une 

industrie majeure en Amérique 

du Nord. Au Canada, la vente de 

bovins et de veaux représente plus de 

5,5 milliards de dollars, soit environ 

17 % des recettes agricoles totales. Les 

Etats-Unis ne sont pas en reste, avec 

une capacité de production presque dix 

fois supérieure à celle du Canada.

Le nombre d'exploitations en pro­

duction bovine est en constante diminu­

tion (10 % en cinq ans au Canada), en 

partir ulier les entreprises de petite taille. 

En parallèle, les entreprises de grande 

taille accaparent une part de plus en 

plus importante du cheptel. Les entre­

prises se spécialisent aussi. Les fermes 

naisseurs-tinisseurs de bovins de 

boucherie se font de plus en plus rares. 

Le cycle de production s'est segmenté 

sers trois types de fermes spécialisées : 

naisseur. semi-finition et finition.

LE PARCOURS DU IHEUE

La production du veau d'embouche 

se fait en grande majorité de façon 

extensive. Les trois-quarts des entrepri­

ses sont exploitées à temps partiel en

Amérique du Nord. Une mince propor­

tion des exploitations possède plus 

d'une centaine de têtes, le seuil que 

l'on peut considérer pour que l'ex­

ploitant soit à temps plein.

La phase de semi-finition, où les 

veaux sont engraissés avec des aliments 

à faible valeur énergétique jusqu'à en­

viron 850 livres, se fait de plus en plus 

sur les exploitations vache-veau ou dans 

les parcs d'engraissement. Les exploita­

tions spécialisées en semi-finition ont 

diminué fortement au Canada et aux 
États-Unis (40 % depuis dix ans).

La finition des veaux, dernière étape 

avant l'abattoir, se pratique de façon 

intensive. La production se fait dans une 

très forte proportion par des entreprises 

de très grandes tailles et fortement capi­

talisées. Les économies d'échelle sont 

importantes pour ce segment. Quelque 

55 entreprises produisent 60 % de la 
production albertaine. Aux États-Unis, 

une soixantaine d'entreprises possèdent 

le quart des bovins d’abattage améri­
cains. À titre d'exemple, la compagnie 

Five Rivers Ranch Cattle Feeding a, à elle 

seule, quatre fois la capacité de produc­

tion de l'ensemble des producteurs du 

Québec avec 811 000 têtes en 2007.

L'AXE EST-OUEST

La production bovine en Amérique 

du Nord est divisée selon un axe est- 

ouest. Au Canada, les provinces de 

l'Ontario et du Québec se sont spécia­

lisées davantage dans la production 

laitière alors que l'ouest, principale­

ment l'Alberta, s'est spécialisé dans le 

bovin de boucherie. La suppression du 

Tarif de la Passe du Nid-de-Corbeau en 

1995, qui permettait le transport des 

céréales de l'ouest du pays vers l'est à 

des tarifs avantageux, a davantage 

accentué cette spécialisation.
Idem pour les États-Unis. On retrou­

ve la moitié des exploitations vache- 
veau dans les plaines des États-Unis, à 

l'ouest du Mississipi. La concentration 

est encore plus marquée pour la finition 

des bouvillons. Les facteurs climatiques 

et géographiques favorables, la disponi­

bilité des céréales et la proximité des 

grands abattoirs expliquent la forte 

présence de la production dans ces 

régions.

Les entreprises de grande taille accaparent une part de plus en plus importante du cheptel.
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■  ■IlLa. fil iè re bovine

T r a n s f o r m a t i o n  d u  b o e u f

L
e secteur de In transform ation 

du bœ uf en Am érique du N ord 

a beaucoup évo lué au cours des 

dern ières années. Les activ ités de 

transform ation se sont concentrées, 

spécia lisées et m êm e déplacées!

C O NC ENTR ATIO N

Le secteur a connu son lo t d 'acqui­

s itions et de fusions. Q uelques entre­

prises occupent m aintenant la m ajorité  

du m arché. Aux É tats-Unis, les quatre  

p lus grands transform ateurs effectuen t 

70 %  de l'abattage. Au C anada, deux 

abatto irs tra itent plus de 60 % des 

bovins. En d ix ans, la part des m archés 

des quatre plus gros abatto irs cana­

d iens est passée de 65 à 90 % . La 

transform ation du bœ uf est beaucoup 

p lus concentrée que ce lle  de la vo la ille 

ou du porc, probablem ent en ra ison 

des fa ib les m arges présentes dans l'in­

dustrie .

Tyson Foods est actue llem ent le 

p lus im portant transform ateur de bœ uf 

en Am érique du N ord, avec une 

capacité d 'abattage de 32 000 têtes 

par jour. C arg ill M eat Solu tions su it de 

près, avec une capacité de 29 000 

tê tes par jour. C es deux joueurs 

risquent toutefo is de se fa ire détrôner 

prochainem ent par 1R S Sw ift & C o. 

(capacité actue lle : 15 850 têtes par 

jour). C ette entreprise brésilienne, qui

est dé jà le p lus im portant transform a­

teur de bœ uf au m onde, a proposé 

d 'acquérir N ational Beef Packing 

(14 800 têtes par jour) et Sm ith fie ld 

Beef G roup (7 600 têtes par jour). 

C ette transaction est actue llem ent sous 

analyse en vertu de la lo i sur la con­

currence. S i ce lle-c i se concrétise, IBS 

Sw ilt & C o. deviendra it la p lus grande 

firm e d 'abattage aux États-U nis, avec 

une  capacité de 18 250 têtes par jour.

SPÉC IALISATIO N ET D ÉVELO PPE­

M EN T D E N O U VEAU X PR O DU ITS 

La spécia lisation des abatto irs s’est 

accrue depuis les dernières décennies. 

En 1980, 68 % de l'ensem ble des

usines de transform ation de bœ uf 

am érica ines abattaient à la fo is des 

bovins d 'engraissem ent et de réform e. 

En 2005, cette proportion éta it réduite  

à 43 % .

Les transform ateurs ont aussi 

déve loppé de nouveaux produits. 

D ans les années 70, les détaillants  

recevaient la v iande sous form e de car­

casses ou de dem i-carcasses. D epuis le 

début des années 90, la grande 

m ajorité de la viande est m aintenant 

vendue sous form e de bœ uf en caisse 

(boxed beef) qui consiste en des 

coupes prim aires ou subprim aires 

désossées et em ballées sous vide. La 

v itesse de production, le vo lum e pro­

du it en fonction de l'espace d isponib le  

a insi que les coûts de transport m oin­

dres pour le bœ uf en caisse com para­

tivem ent à la carcasse entière justifient 

cette orientation prise par les transfor­

m ateurs. D e plus, les déta illants peu­

vent ac heter les coupes en fonction  

des préférences des consom m ateurs 

p lu tô t que de m ettre en vente toutes 

les coupes de la carcasse.

D epuis quelques années, les trans­

form ateurs offrent aussi aux déta illants
i-v-

J*
* ÉÊt

L a  g r a n d e  m a j o r i t é  d e  l a  

v f a n d e  j e s t  m a i n t e n a n t  

| j j | m d ü e  s o u s  f o r m e  d e  

p j œ u f  e n  c a i s s e  ( b o x e d  

b e e f )  q u i  c o n s i s t e  e n  

d e s  c o u p e s  p r i m a i r e s  o u  

^ u b p r i ^ i a i r e s d é s o s s é e s  

e t  e m b a l l é e s  s o u s  v i d e .

des produits de bœ uf en portions ind i­

v iduelles, prêts à être directem ent 

p lacés sur les présento irs sans autre 

transform ation ou em ballage (produits 

« case ready »). Ils peuvent donc être 

achetés te ls quels par les consom m a­

teurs. C e type de produit, dont la 

popularité est cro issante, perm et 

notam m ent à des déta illants n'ayant 

pas de boucherie sur p lace de vendre 

des coupes de viande. A titre d ’exem ­

ple , W al-M art vend uniquem ent ce 

type de produit depuis 2001.

D ÉPLAC EM EN T

D epuis 25 ans, tant aux É tats-U nis 

qu 'au C anada, on observe un 

déplacem ent des abatto irs des zones 

urba ines regroupant les consom m a­

teurs vers les zones rura les où se fa it la 

production. C e changem ent s'ex­

p lique par des coûts de terra in et du 

trava il m oins élevé en zones rura les, 

par des restric tions environnem enta les 

m oins sévères a insi que par l'am élio ­

ra tion des techniques d 'em ballage du 

bœ uf.

rr

st a nepa s^
M A N Q U E R  <

V e n t e  d e  t a u r e a u x  
o u v é s  e n  s t a t i o n  :  l é v i  

7 e r  e t  a v r i l  2 0 0 9  r —

m  ' M e r c i  wp 
> a u x  a c h e t e u r s ,

c o m m a n d i t a i r e s  i

_  c o n s i g n a t a i r e s  
^ d e  l a  v e m t e  d e  

f e m e l l e s  ( N

S M

Le " 
LIMOUSIN

^  u n e  r a c e  t e r m i n a l e  

M ^ ^ a c c e p t é e  c h e z  V S C

i m o u s m

, Un choix

EVIDENT !

(viandes Sélectionnées 
g des Cantons)

A A

C H

H E

S M

LIMOUSIN

S A

2  0 8 8 , 3 3  $

2  7 9 2 , 8 6  $

1  6 9 3 , 5 0  $

2  0 2 2 , 0 0  $

3  1 3 8 , 4 0  $

1  9 7 9 , 0 0  $

M o y e n n e  d e s  v e n t e s  
e n  s t a t i o n  d ’ é p r e u v e  a n  Q u é b e c  p o u r  2 0 0 7 / 1 0 0 8

g g  A s s o c i a t i o n  
I  d e s  é l e v e u r s

II

T e l .  :  4 5 0  4 6 4 - 6 4 9 3

Fax : 450 464-9401
Claude Lavallée,
secrétaire propagandiste

__ _ - _  989 G adbois, Beloe il

IMOUSIN Quebec 363X 6
c. élec.: C laude.lava llee@ sym patico.ca

d u  Q u é b e c  w w w . l i m o u s i n d u q u e b e c . c o m
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■ IllLa fil ière bovine

De Képicerie à Kassiefte

L
e binôm e production- 

transform ation du secteur bovin 

fa it face à une très grande con­

centration de la distribution et du détail, 

particulièrem ent au nord du 45e paral­

lè le. Au Canada, les cinq plus grandes 

chaînes de superm archés accaparent 

90 %  des ventes. La m êm e situation pré­

vaut au Q uébec, où les tro is principales  

chaînes de superm archés (Provigo- 

Loblaws, M etro-R ichelieu, IG A-Sobeys) 

occupent 80 %  des parts de m arché. En 

guise de com paraison, le secteur du 

détail est beaucoup m oins concentré 

aux États-Unis. Les quatre plus grandes 

firm es du secteur n 'y accaparent que le 

tiers des ventes.

Dans les deux pays, les parts de 

m arché des plus gros détaillants sont en 

croissance. Les petites épiceries tradi­

tionnelles perdent de l'im portance au 

profit des très gros détaillants. Par 

exemple, W al-M art est le plus grand 

détaillant d'alim ents aux États-Unis 

avec 11 % des ventes de nourriture 

destinée à être consom m ée à la m aison.

LE BŒ UF DANS VO TRE ASSIETTE 

Le consomm ateur nord-am éricain 

est un des plus grands m angeurs de 

bœ uf au m onde. Un am éricain m ange 

deux fois plus de bœ uf qu'un 

Européen. La consom m ation de bœ uf 

par personne est toutefois en baisse au 

profit du poulet, au Canada com m e aux 

États-Unis. Il est donc im portant que 

l'industrie du bœ uf soit à l'affût des ten­

dances de consom m ation pour s'adap­

ter aux nouveaux besoins des consom ­

m ateurs.

Le bœ uf est m ajorita irem ent con­

som m é frais, surtout sous forme de 

bœ uf haché et de steak. Le bœ uf haché 

est le produit de bœ uf le plus consom ­

m é, tant à la m aison qu'au restaurant. 

Les trois-quarts des ventes de bœ uf 

dans les restaurants sont servis sous 

forme de ham burgers. Les restaurants

de type « steak house » ont connu une 

popularité croissante au cours des 

dernières années, m ais qui tend à s'es­

souffler en raison de l'augmentation du 

prix du steak et du ralentissem ent de 

l'économ ie.

Q UELQ UES TENDANCES DE 

CO NSO MM ATIO N

De façon générale, les Nord- 

Am éricains m anquent de tem ps et 

recherchent des solutions repas à pré­

paration rapide. Les produits de bœ uf 

précuits, dont la préparation ne requiert 

que le préchauffage, connaissent une 

popularité croissante. Certains consom ­

m ateurs sont aussi à la recherche de

produits de niche, de qualité, offerts 

dans les com m erces de quartier de plus 

petite taille. Le choix santé peut aussi 

s 'avérer un critère de choix des con­

som m ateurs avec une préférence pour 

des découpes de bœ uf plus m aigres.

Les m archés de créneau, bien qu’ils 

ne représentent qu'une faible part du 

m arché, sont en croissance. Les ventes 

de bœ uf naturel, sans hormone ni 

antib iotique, sont en augmentation aux 

É tats-Unis (20 % en 2005). Toutefois, le 

m arché sem ble vite s'être saturé aux 

États-Unis. Les primes offertes aux pro­

ducteurs pour m ettre en m arché un tel 

produit ont chuté en quelques m ois en 

2007.

Le bœ uf est m ajoritairement consomm é frais, surtout sous form e de bœ uf haché. Il est le produit de 

boeuf le plus consom mé, tant à la m aison (|u 'au restaurant.

SaiiSsitS . ü
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Draxxhr vous offre commodité et tranquillité d’esprit :

une seule dose, donc moins de manipulations et 

moins de stress
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Consultez votre médecin vétérinaire au sujet de Draxxin®.

Pfizer Santé animale o Draxxhr
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■ IllLa ni ière bovine

La planète boeuf

L
e Canada et les États-Unis sont 

deux joueurs majeurs sur le plan 

du commerce international. 

Depuis 1995, le Canada est un expor­

tateur net de viande de bœuf et est 

devenu le troisième exportateur mon­

dial en importance avec 10 % du 

commerce international. Les exporta­

tions de bœuf ont augmenté de façon 

constante jusqu'en 2003, année de la 

crise de la vache folle. La faible valeur 

du dollar canadien a encouragé cette 
situation. De leur côté, les États-Unis 

sont les premiers importateurs de bœuf 

au monde avec le quart des importa­
tions mondiales. Les États-Unis sont 

devenus des importateurs nets de 

viande de bœuf depuis 1996.

La crise de la vache folle a bous­

culé les marchés d'exportation du 

Canada. Les lucratifs marchés du Japon 

et de la Corée du Sud, qui étaient 

respectivement la seconde et qua­

trième destination en importance 

jusqu'à l'an 2000, ont complètement 

fermé leurs frontières en 2003. Ce 

marché est maintenant accaparé par

l'Australie, deuxième plus grand 

exportateur mondial. Ce pays produit 

surtout du bœuf à l'herbe. Toutefois, 

pour répondre aux besoins des 

marchés asiatiques, la proportion de 

bovins engraissés avec des céréales 

fourragères y a doublé depuis une 

dizaine d'années, pour atteindre 30 % 

de la production nationale.

Le marché du bœuf dépasse largement 

nos frontières.

L'autre grand joueur sur la scène 

internationale est le Brésil. C'est le 

numéro 1 de l'exportation de viande 

de bœuf avec 30 7» des parts du 

marché international. Il a détrôné 

l'Australie depuis 2004 au chapitre du 

volume de viande exportée. Les expor­

tations brésiliennes ont connu une 

croissance spectaculaire. Ses princi­

paux marchés sont l'Union euro­

péenne et la Russie. Un épisode de 

fièvre aphteuse en 2005 a ralenti cette 

croissance, mais de nouveaux marchés 

ont été développés au Moyen-Orient 

et en Europe centrale.
L'obtention par les États-Unis et le 

Canada en mai 2007 du statut de pays 

à risque maîtrisé par l'Organisation 

mondiale de la santé animale devrait 

permettre de retrouver certains mar­

chés extérieurs perdus suite à la crise 

de l'ESB. Cependant, il semble qu'une 

partie importante des marchés hors 

ALENA qui importait du bœuf cana­

dien avant la crise de l'ESB soit main­

tenant occupée par des exportateurs 

de bœuf brésilien et australien.

iSriattV.t»
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Taureaux Angus rouge d’un an
Evalués en station

Tous ont des epds 
pour une sélection efficace.

I ! y Tous sont
jguvem

être livres 
citez vous,

garantis.

^ferme SAGE
Lac Sainte-illarie (Qc)

819 467-2979
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www.charolais.com

vssuciation Canadienne Charolai

Tél. : 403 250-9242 

courriel : cca@charolais.com 
www.charolais.com Bra

harolais
Québec

Association Charolais du Québec

Tél. : 450 799-2433
courriel : info@charolaisquebec.qc.ca 

www.charolaisquebec.qc.ca

___
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ELEVEURS CHAROLAIS

CHAROPLAIS, Aimé Jacob 
Ste-Sabine, tél. : 450 293-5960

RONOS, Steeve Poulin 
St-Odilon, tél. : 418 464-4221

Ranch Ostiguy, Pierre Ostiguy 
St-Césaire, tél. : 450 469-4472

FERME PATRY DE WEEDON, Jean-Pierre Patry 
Weedon, tél. : 819 877-2450

_____

FERME LOUBER, Bernard Bégin 
Ste-Marie, tél. : 418 387-7514

PEE VEE CHAROLAIS, Philippe Hardy 
Mansonville, tél. : 450 243-0249

DUBUC CHAROLAIS, Gilbert Dubuc 
Ste-Eulalie, tél. : 819 225-4298

http://www.charolais.com
mailto:cca@charolais.com
http://www.charolais.com
mailto:info@charolaisquebec.qc.ca
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■  IIIF P B Q  in fo

Des pertes ouvertes qui font sourire 
La Fédération fait des heureux

S O N IA  D U M O N T

Agente de communication. Fédération 

des producteurs de bovins du Québec

L
e 7 sep tem bre de rn ie r, neu f fe r­

m es de bov ins de bouche rie  

pa rtic ipa ien t à la s ix ièm e éd i­

tion de la jou rnée Portes ouvertes sur 

les fermes du Québec. C ette année  

enco re , la F édé ra tion reprena it une  

fo rm u le  qu i a fa it ses p reuves , so it d 'o f­

fr ir un tirage « en fan t » pa r fe rm e pa r­

tic ipan te . U n sac à dos c i l'e ffig ie  de la  

F édé ra tion a a ins i é té rem is à un  

heu reux gagnant su r chacune des fe r­

m es bov ines pa rtic ipan tes .

LE S G A G N A N T S D 'U N  S A C  À D O S

Côte-du-Sud

• F e rm e  Y ve tte  T hé riau lt,

C laud ie  Lévesque , R iv iè re -du -Loup  

• F e rm e Jacques S t-P ie rre ,

G ab rie l M o rneau , K am ou raska

Estrie

• F e rm e Le m ou lin  b leu en r.,

M ickaë l P ilon , G ranby

Gaspésie-les-îles

• F e rm e F e rm e J &  R Leb lanc en r., 

M ax im e G agné , N ouve lle  O ues t

• F e rm e M arc Land ry , M égane  

Lem ieux , S a in te -A nne -des-M on ts

Outaouais-Laurentides

• F e rm e la rose des ven ts s .e .n .c ., 

Je ffrey D io tte , M on t-Lau rie r

Rive-Nord

• F e rm e P .H . P aque t e t fils  en r,

D en is P iché , S a in te -C a the rine -de - 

la -Jacques-C a rtie r

Saint-Hyacinthe

• F e rm e L . Lapa lm e  e t fils  inc ., 

Jacyn the  C h ré tien ,

S a in te -C a the rine

• F e rm e D an ie l M o re l,

D aphne y P e rras, R ox ton F a lls

F o rte  du succès des années p récé ­

den tes , la F édé ra tion a recondu it le  

popu la ire  concou rs p rov inc ia l pou r les 

adu ltes : « Gagne/. WO Ib de bœuf 

haché » en répondant à des questions

sur la production bovine. C 'es t le  

coupon de pa rtic ipa tion de M artin  

G u im ond de G ranby qu i es t so rti ga ­

gnan t. Il a é té  rem p li lo rs  d 'une  v is ite  à 

la F e rm e D an ie l M o re l de  R ox ton F a lls . 

Le p rés iden t de la F édéra tion , M iche l 

D essu reau  It a p rocédé au tirage au  

s iège soc ia l de  la F P B Q , le  2b sep tem ­

b re  de rn ie r. La F édé ra tion a éga lem en t 

fou rn i du m a té rie l aux que lque 31 fe r­

m es la itiè res qu i on t ouve rt leurs  po rtes  

dans tou tes les rég ions du  Q uébec .

U n dos nou f gagnan ts du concou rs « en fan t. »

M . G u im ond de G ranby es t l'heu reux gagnant du concou rs p rov inc ia l : « Gagne/ 100 Ib de bœuf haché » .

COMPTOIR DEJlflNDE MOBILES
DIRECTEMENT DE LA FERME

ANIEL MOREL
TEL! 450-548-5829

WWW.BOEUFANGUS.COM
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Évidemment, tout est bien qui finit bien avec ScourGuard
Dans les quelques heures qui suivent leur naissance, les veaux doivent boire suffisamment de colostrum riche en immunoglobulines pour 

mieux s'armer contre la maladie. Vous vous êtes donc fiés à ScourGuard” pour obtenir un colostrum de la plus grande qualité possible.

Or. le produit éprouvé auquel vous avez toujours fait confiance a évolué. Il est encore meilleur qu'avant. Vous pouvez compter sur le nouveau 

ScourGuard” 4KC amélioré.

MC

Marque de commerce de Pfizer Products Inc; Pfizer Canada Inc., licencié
CGOOS SCG4 JADPOl 0708 f

l'fi/cr Santé animale

ScourGuard"

Protéger les veaux pour les voir grandir.



EXPO-BŒ UF

Depuis plusieurs années, la ville de 

VictoriaviIle est l'hôte des évènements 

Expo-Bœuf et Congrès du Bœuf durant 

la fin de semaine de l'Action de grâces 

(du 10 au 12 octobre). Cette année, 

quelque 470 bovins de race pure, pro­

priété d'une centaine de producteurs, 

ont participé aux jugements des ani­

maux.

Les conférences tenues dans le 

cadre du Congrès du Bœuf étaient 

regroupées sous le thème « Accepter 

de changer pour rester en affaires ». 

Ces allocutions, portaient essentielle­

ment sur des éléments de production : 

entre autres, le sevrage et le précondi­

tionnement. Cette année, une place 

importante a été faite à la relève alors 

que deux étudiantes de l'ITA du cam­

pus de La Pocatière ont livré une con­

férence intitulée : La compréhension 

c/e nos pâturages : un savoir payant!

Comme par les années passées, la 

Fédération des producteurs de bovins 

était au rendez-vous avec son kiosque 

d'information. Les producteurs qui 

désiraient s'inscrire au programme ont 

pu le faire directement sur place avec 

l'accompagnement du personnel du 

PPA.

UN NOUVEAU VISAGE SE JOINT 
À L'EQUIPE DU VEAU DE GRAIN

L'agence de vente des veaux de 

grain a créé un nouveau poste de tech­

nicienne aux opérations. Il est occupé 

par Nicole-Mabel Hernandez Gomez 

à qui nous souhaitons la bienvenue 

dans l'équipe. Nicole-Mahcl Hernandez Gome/

DE NOUVEAUX ADMINISTRATEURS CHEZ LEVINOFF-COLBEX!

Le nouveau conseil d'administra­

tion de Levinoff-Colbex inc. est com­

posé de huit administrateurs, dont cinq 

sont producteurs et trois proviennent 

de l'extérieur du milieu syndical agri­

cole. Ces administrateurs producteurs 

sont Bruno Letendre et Denis Morin, 

administrateurs à la Fédération des pro­

ducteurs de lait du Québec, René 

Perreault, membre du Comité mise en 

marché bovins de réforme, Michel 

Dessureault, président de la Fédération 

des producteurs de bovins du Québec 

et Christian Laçasse, président de 

l'UPA. Viennent compléter l'équipe : 

Paul Dupont qui jouit d'une longue 

expérience comme spécialiste en 

financement d'entreprise agroalimen­

taire, notamment à titre de président et 

chef d'exploitation chez Capital finan­

cière agricole inc., ainsi que Marcel 

Ostiguy, bien connu dans le milieu 

agricole pour ses années d'implication 

en transformation de fruits et légumes, 

dont plusieurs à la tête d'Aliments 

Carrière et Serge Michel qui est recon­

nu pour sa longue expérience profes­

sionnelle, d'abord dans le commerce 

d'animaux vivants et d'abattage de 

bovins de réforme avec le groupe 

Olympia et subséquemment, entre 

autres, à titre de vice-président exécutif 

chez Olymel. C'est Serge Michel qui a 

accepté la présidence du conseil.

Bien qu'en poste depuis peu, Serge 

Michel entrevoit plusieurs beaux défis

à l'horizon chez Levinoff-Colbex, le 

premier étant d'assurer une coordina­

tion optimale entre le C. A. et la direr - 

lion générale de l'entreprise, et réussir 

à développer une vision stratégique 

commune à l'intérieur d'un cadre où la 

circulation d'information occupe une 

place importante. Serge Michel com­

mentait récemment : Dans l'avenir 

immédiat, le volume d'abattage 

demeure une préoccupation majeure. 

Il semble en effet que le nombre de 

vaches de réforme plafonne. Un des 

mandats du C. A. consiste à évaluer et 

identitier d'autres avenues que l'a­

battage et la valorisation d’animaux de 

réforme afin que l'abattoir puisse tone - 

donner à pleine capacité.

On retrouve sur la photo, dans l'ordre habituel : Marcel Ostiguy, Michel Dessureault, Christian Laçasse, Serge Michel, Bruno Letendre, René Perreault, 

Denis Morin. Absent lors de la prise de la photo : Paul Dupont.
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M is e  e n m a rch é llll

Veaux de lait
C’est la référence de production qui compte !

JE A N -P H IL IP P E  B l.O U IN  

Agronome, agent de développement et 

mise en marché, Venu de lait du Québec

L
e 1 1 a v ril d e rn ie r, le s p ro d u c ­

te u rs  d e  ve a u x  d e  la it d u  Q u é b e c  

a p p ro u va ie n t la m ise e n p la ce  

d 'u n  rè g le m e n t d e  m ise  e n  m a rch é  d e s  

ve a u x d e  la it. A  la su ite  d e  la  d é c is io n  

d e L a F in a n c iè re  a g rico le  d u Q u é b e c  

(F A D Q ) d e  lim ite r le  vo lu m e  a ssu ra b le  

p o u r le s p ro ch a in e s a n n é e s , il é ta it 

d even u n é ce ssa ire p o u r le s p ro d u c ­

te u rs d e  se  d o te r d 'u n  o u til d e  m ise  e n  

m a rc h é p e rm e tta n t d e co n trô le r le  

n o m b re d e ve a u x d e la it p a r é leva g e . 

C e rè g le m e n t v ise  à ré g u le r P o lïrc  rie s  

ve a u x d e  la it, à p a rtir d e  ré fé re n ce s  d e  

p ro d u c tio n , d e fa ço n à m a in te n ir, 

d im inu e r o u a u g m e n te r le s vo lu m e s  

d e p ro d u c tio n e n fo n c tio n d e la  

re n ta b ilité  d e s  é le va g e s .

C O M M E N T S E R A É T A B L IE  L A  

R É F É R E N C E D E P R O D U C T IO N ?

la ré fé ren ce d e p ro d u c tio n d e  

ch a q u e p ro d u c te u r e s t b a sé e su r le  

n o m b re d e p la ce s -ve a u x (n o m b re d e  

c a se s in d iv  id u e lle s ) d e  < h a q u e  s ite  d e  

p ro d u c tio n q u i é ta it u tilisé a u 5 0  

n o ve m b re  2 0 0 7  p o u r é le ve r d e s  ve a u x  

d e la it a ssu rés a u P ro g ra m m e d 'a ssu ­

ra n ce s ta b ilisa tio n d e s re ven u s a g ri­

co le s A S R A 1 . la  ré fé re n ce  d e  p ro d u c ­

tio n s 'é ta b lit é g a le m e n t à p a rtir d u  

n o m b re d e p la ce s -ve a u x q u i o n t é té  

n o u ve lle m e n t re con n u e s p a r la F A D Q  

a u x tin s  d e  l'a n n é e d 'a ssu ra n ce 2 0 0 8 . 

L a ré fé re n c  e  d e  p ro d u c  tio n  e s t a llo ué e  

p a r la F é d é ra tio n d e s p ro d u c te u rs d e  

b o v in s d u Q u é b e c il P B Q ) a u p ro d u c ­

te u r p ro p rié ta ire  o u lo ca ta ire  d ’u n  s ite  

d e  p ro d u c tio n .

L A  C R O IS S A N C E  E S T P O S S IB L E

L a I P B Q p e u t a u g m e n te r la  

ré fé re n ce d e p ro d u c tio n a fin  d e p e r­

m e ttre la c ro issa n ce d e s e n tre p rise s

L.i reference- de production de chaque produc­

teur est basée sur le nombre de places-veaux 

(nombre de cases individuelles.

e x is ta n te s e n p ro cé d an t p a r a p p e l d e  

p ro je ts , lo rs d e l'a ttrib u tio n d e  

ré fé re nce s d e p ro d u c tio n  su p p lé m e n ­

ta ire s , le s p ro je ts  re d its  d e - p ro d u c te u rs  

d é jà titu la ire s  d 'u n e  ré fé re n ce  d e - p ro ­

d u c tio n  so n t d 'a b o rd  co n s id é ré s  a va n t 

l’é tu d e d 'a u tres p ro je ts , le s p ro je ts  

so n t é va lu é s e t sé le c tio n n é s  se lo n  u n e  

g rille  d  é va lu a tio n , p ré vu e a u rè g le ­

m e n t, q u i é ta b lit la  p rio r ité  d e s  p ro je ts . 

( e  p ro c  e ssu s s e tte e  tu e  e n  to u te  o b je t - 

t iv ité p a r u n co m ité d é s ig n é p a r la  

F é d é ra tio n  p a r l'e n tre m ise  d u C o m ité  

d e - m ise  e n m a rch é  d e s ve a u x d e la it. 

S i u n re cu l im p o rta n t d u m a rch é d u  

ve a u d e la it su rven a it, la F P B Q  p o u r­

ra it ré d u ire  la ré fé re n ce  d e  p ro d u c tio n  

d e  to u s le s p rod u c te u rs  se lo n u n ce r­

ta in  p o u rce n ta g e .

L E  C A  H IE R  D E S  C H A R G E S

L e rè g le m e n t d e m ise e n m a rch é  

d e s ve a u x d e la it co n tien t é g a le m e n t 

u n ca h ie r d e s c h a rg e s q u i p ré c ise  le s  

e x ig en ce s m in im a le s re la tive s a u  

m o d e d e p rod u c tion  e t à la q u a lité

d 'u n  ve a u d e la it. B o n n o m b re d 'é lé ­

m e n ts  d u  ca h ie r d e s ch a rg e s  fo n t d é jà  

p a rtie  d e la ro u tin e  q u o tid ie n n e  d e la  

m a jo rité  d e s p ro d u c te u rs  d e  ve a u x d e  

la it d u  Q u é b e c . L e  ca h ie r d e s ch a rg e s  

n e fa it q u 'o ffic ia lise r d e s p ra tiq u e s  

co u ra n te s d e la p ro d u c tio n  e t d e v ie n t 

u n o u til p ro m o tio n n e l e x tra o rd in a ire  

p o u r le s p ro d u c te u rs d e  ve a u x d e  la it.

U N E  R É F É R E N C E D E  

P R O D U C T IO N  P O U R  T O U S

T o u t p ro d u c te u r, p ro p rié ta ire o u  

lo ca ta ire  d 'u n s ite  d e p ro d u c tio n q u i 

é lè ve d e s ve a u x d e la it d o it ê tre  titu ­

la ire , a u T ja n v ie r 2 0 0 9 , d 'u n e  

ré fé re n ce  d e p ro d u c tio n a ttr ib u é e p a r 

la  F P B Q , e t ce , q u 'il so it a ssu ré  o u  n o n  

à l'A S R A . A in s i, s i vo u s ê te s in sc rits  à  

l'U P A  co m m e p ro d u c te u r d e  ve a u x d e  

la it, vo u s  d e v rie z  a vo ir re çu  u n  fo rm u ­

la ire d 'insc rip tion in titu lé Référence 

de production. P o u r la m a jo rité  d e s  

p ro d u c te u rs  d e  ve a u x  d e  la it, le s in fo r­

m a tion s  tra n sm ise s  à la  F P B Q  p a r l'e n ­

tre m ise d u fo rm u la ire d 'in sc rip tio n  

p e rm e ttro n t d 'é ta b lir le u r ré fé re n ce  d e  

p ro d u c tio n . Il e s t to u te fo is p o ss ib le  

q u e , d a n s ce rta in s ca s , le s in fo rm a ­

tio n s o b te n u e s n e p e rm e tte n t p a s  

d 'é ta b lir c la ire m e n t la ré fé re n ce d e  

p ro d u c tio n . U n re p ré se n ta n t d e la  

F P B Q  ira a lo rs  co m p te r le  n o m b re  d e  

p la ce s -ve a u x su r le s s ite s d e p ro d u c ­

tio n d é s ig n é s a fin d 'é tab lir le u r 

ré fé re n ce  d e  p ro d u c tio n .

L a F P B Q e n te n d co n firm e r a u x  

p ro d u c te u rs , p o u r ch a cu n  d e s s ite s d e  

p ro d u c tio n , la  ré fé re n ce  d e  p ro d u c tio n  

q u i lu i e s t a ttr ib u é e , e t ce , d è s q u e la  

R é g ie  d e s  m a rch és  a g rico le s  e t a lim e n ­

ta ire s d u Q u é b e c (R M A A Q ) a u ra  

h o m o lo g u é le rè g le m e n t d e m ise e n  

m a rch é . D o n c , s i vo u s  ê te s  p ro d u c te u r 

d e  ve a u x d e la it e t q u e vo u s n 'a ve z  

to u jo u rs p a s re çu e t re m p li ce  fo rm u ­

la ire , il e s t im po rta n t d e  co m m u n iq u e r 

a ve c la F P B Q .

B O V IN S  d u  Q u é be c • a u to m n e 2 0 0 8 2 3
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1 vous reluquez les tracteurs utilitaires, faites-vous une faveur. Osez donc comparer 

;s nouveaux tracteurs utilitaires John Deere 5D, 5E, 5E Limited et 6D à tous les 

utres. Vous y trouverez une foule d'attributs supérieurs et d'options, incluant modèles

2 RM et P.A.M.. conduite ouverte ou cabine climatisée, en plus d'un grand choix au 

liveau de la puissance. Et peu importe le modèle choisi, vous obtenez la puissance et

3 capacité pour utiliser toute une variété d'outils arrière et frontaux... à un bas prix 

lui vous surprendra. Pour en savoir davantage, passez chez le concessionnaire 

lohn Deere pour une démonstration ou visitez nous sur Internet.

Jo hn  Deer e

Tout Deere à bon compte.
Voici les NOUVEAUX tracteurs utilitaires de 45-140 HP 

John Deere - polyvalents • fiables • économiques

www.JohnDeere.com/ag Deere, c est tout dire
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I ^1 ■ ■ 11 CI IAQ (Première partie de deux)

Avez-vous le bon type de vaches ?

PIERRE DESRANLEAU_______________ TABLEAU I IIBIBI
D.l.a., Division il es bovins do boucherie,
, .... EVOLUTION DE LA PRODUCTION DE BŒUF AUX ETATS-UNIS (Ib)

/(k u cours des dernières décen- 

aLJk L nies, l'industrie bovine nord-

Année

1965

Production bœuf/vache Poids carcasse moyen

363 nd

1975 435 nd
/ maméricaine s'est développée

1985 480 645

en profitant des cours relativement bas 1995 565 702

des céréales et du pétrole. Ces 2005 620 762

conditions favorables nous ont permis 

d'augmenter de façon économique la 

quantité de viande produite grâce à la

Souri t*. lidviptO do USDA ot t .iff/t*-/.i\

(tableaux l et 2), mais également plus Aujourd'hui, avec le développe

sélection d'animaux plus performants énergivores (figure I). ment de l'éthanol qui influence à I,

La sélection de femelles modérées 

et efficaces permet de combattre 

l'augmentation du prix des intrants.

ÉP$É

■ Si abri

m ■ l'I

Jlpfl - jfÉ J|

t -
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TABLEAU 2

ÉVOLUTION DU FORM AT ET DE L'APTITUDE LAITIÈRE DES BOVINS ANGUS DEPUIS 30 ANS

Année

Poids sevrage 

(Ib)

M âles Fem elles

Poids à un an  

(Ib)

M âles Fem elles

Hauteur à un an  

(pouces)

M âles Fem elles

ÉPD lait 

(Ib)

1976 493 440 884 661 44,1 ncl 0

1986 553 498 984 737 49,4 47,4 2

1996 602 544 1068 794 50,3 48,4 12

2006 651 589 1153 850 50,4 48,6 20

Souri u Association Angus .imrricjino

hausse le prix des terres et des céréales, 

combiné à l'explosion du prix du 
pétrole, il faut s'attendre à ce que les 
coûts de production dans le secteur 

vache-veau grimpent en conséquence. 
Déjà aux Etats-Unis, l'organisme 
Cattle-Fax estime que le coût d'entre­

tien d'une vache de boucherie a aug­

menté de 100 S/tête au cours des 

dernières années et qu'une nouvelle 
hausse de 10 % est prévue en 200H. 

Jusqu'à maintenant, ce sont les produc­
teurs qui ont absorbé ces hausses 

puisqu'elles n'ont pas été refilées aux 
consommateurs. Le niveau auquel vous 
êtes touché personnellement dépend 
donc, en partie, du type biologique des 
femelles de votre troupeau. Sont-elles 

grandes, très laitières et exigent-elles 
beaucoup de nourriture pour se garder 
en bon état ou sont-elles plutôt de type 

rustique et fat iles d'entretien!1
Pour vous donner une idée des 

coûts d'alimentation supplémentaires 
engendrés par l'augmentation du 

potentiel laitier et du poids des vat lies, 
la ligure 2 établit les besoins énergé­
tiques de deux vaches vêlant en 

février-mars et dont les veaux sont 
sevrés en octobre. La vache de 1250 II) 
produisant à son pii 2(> II) de lait par 
jour devra ainsi consommer 1 f % plus 
d'aliments que sa i onsieur de 1100 Ib 

produisant Iff lb/jour si l'on désire 
qu'elle se maintienne en bonne condi­
tion tout au long de l’année. I n 

d'autres mots, la ferme ayant les 
ressources fourragères pour garder 100 
vat lies de ce dernier type ne pourra en 
supporter que 75 de l'autre catégorie.

Pour les raisons mentionnées en 

introduction (céréales et pétrole à bon 
marché), la sélection génétique effec­
tuée à ce jour a surtout servi à aug­
menter les revenus bruts (ex. : gain de 
poids, aptitude laitière, rendement en 
viande) en laissant en plan la notion de 

profit net ou de rentabilité. Pour

preuve, il existe encore très peu d'ÉPD (ex. : besoins d'entretien, durée de 

faisant intervenir des notions de coût vie). La situation a toutefois déjà

£1 P'i;

Shot 3S

t X r.ï; cii&Kbtttia

M erci
à tous ceux qui ont ■

assisté & notre vente
7 de tom allM  
^ ANGUS ^

Le choix ANGUS
profitable et logique

uebec
ANGUS

www.quebecangus.ca
Association Angus du Québec  

a s Trudy Beaton
3 Cil. North Hill. Gould (Qc) JOB 2Z0 

Tel.: 819 877-5603 
Fax: 819 877-3845

ANGUS
Association canadienne Angus

142.6715 - 8'rue N-E. 
Calgary, Alberta. Canada T2E 7H7 

Tel : 403 571-3580 
Fax: 403 571-3599

Ferm e M anasan
Pierre & Robert Laberge  

Danville 
819 620-6566  
noir & rouge

J D Farm s
John & Donna Donaldson  

W est Bolton 
450 539-1862  

noir

□  IUdUi I

■je>

Les Entreprises Agricoles 
St-Joachim inc.

Jocelyn Autotte
710 rang St-M ichel. St-Joachim-de-Courval  

819 397-2972
.................. Arreux noir, supl i vemfce

idy (
Enright larms, Renfrew, ON 
Grande championne Angus 

Grande championne de réserve inter-race

JD Farms. West Bolton. QC 
Grand champion Angus 

Grande championne de reserve inter-race

Forum mondial 

ANGUS 2009

13-16 juillet 2009

Spruce Meadows. 
Calgary. Alberta

Animaux de qualité. 
Conférences. 

Visites de ranch, 
Plusieurs activités 

très intéressantes 
Un évènement 

à ne pas manquer ! 
Contactez l'association 
pour plus d'informations

Ne manquez pas votre chance 
d’acheter un taureau de qualité !

Vente de taureaux ANGUS
Lac St-Jean 1 
Saint-M artin  
Sainte-Odile 1 
Asbestos 1 
Vinoy / Quyon  
Asbestos 2

& 2 31 janvier 2009 
21 février 2009 
28 février 2009 
28 février 2009 
21 m ars 2009 
26 avril 2009
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T A B LE A U 3  HIM
POIDS DES VACHES VS RENTABILITÉ

(O n suppose un po ten tie l In itie r équ iva len t dans les deux cas)

C apac ité  de la fe rm e

T aux de sevrage

P o ids veau /po ids m ère

P o ids au sevrage (7 ,5  m o is ) 

P rix /lb

P o ids de  veau to ta l

1300 II)

116 vaches

86 %

46 %

600 Ib

1 ,08  $

59 856 Ib

(116 x  86  %  X 600 )

1580 II)

100 vaches

82 %

43 %

679 Ib

1 ,02 $

55 678 Ib  

(100 x 82 %  x 679 )

R evenu (veaux) 64 644 S 56 792 S

R evenu (ré fo rm e 10% ) 6 032 S 6 320 S

(116x86  %  x 600 ) (100 x 82 % x 679 )

R evenu to ta l 70 676 $ 63112  S

P ro fit supp lém en ta ire 7 654 4

P ro fit/vache/année 65 ,21 S

Souri t•. .i(/« ipté < /c /.«M e hnun (. utile ( < > . , Colorado, t.-U.

O n en tend de p lus en p lus  

pa rle r d 'e fficac ité  a lim en ta ire  

e t de ren tab ilité  des vaches  

en fonc tion de leu r fo rm at.

com m encé à change r : on en tend 

de p lus en p lus pa rle r d 'e fficac ité  

a lim en ta ire e t de ren tab ilité des 

vaches en fonc tion de leu r fo rm a t. 

O n sa it depu is long tem ps que dans 

un env ironnem ent aride où les 

ressou rces fou rragè res son t lim itées , 

les vaches de p lus pe tite ta ille son t 

géné ra lem ent p lus ren tab les .

P a r con tre , les av is son t p lus 

pa rtagés lo rsqu 'il s 'ag it d 'un env i­

ronnem en t où les fou rrages son t 

d ispon ib les en abondance. C erta ins  

experts a ffirm en t que, dans ces con ­

d itions , les vaches au gaba rit p lus 

im posant e t p lus la itiè res se ron t p lus  

ren tab les a lo rs que pour d 'au tres , le  

m e illeur ind ice d 'e fficac ité éco ­

nom ique d 'une en treprise dem eure 

la quan tité de v iande produ ite à 

l'ac re e t que ce t é lém en t favo rise ra  

tou jou rs les vaches de p lus pe tite  

ta ille , peu im porte  les cond itions c li­

m a tiques ou l'em p lacem ent géo­

g raph ique. C 'es t no tam m en t le cas 

de Lee Leachm an , géran t d 'une  

im portante en treprise d 'é levage au  

C o lo rado (5000 vaches) qu i p résen ­

ta it l'an dern ier en O nta rio sa 

ph ilosoph ie su r le su je t. S on ra ison­

nem en t se re trouve  dans le  tab leau 3 

(on suppose un po ten tie l la itie r 

équ iva len t dans les deux cas).

O n rem arque que m a lg ré des 

po ids au sevrage in férieu rs , les va ­

ches p lus pe tites (1300 Ib ) o ffren t la  

poss ib ilité de produ ire , pour une 

m êm e superfic ie , un p lus hau t to ta l 

de livres de veaux qu i seron t 

vendues à un p rix p lus é levé la liv re , 

ce qu i se tradu it pa r un revenu sup ­

p lém en ta ire de près de 7600 S 

com parativem en t à l'u tilisa tion de 

vaches au fo rm at p lus im posan t 

(1580 Ib ).

U N E Q U E S T IO N D 'É Q U IL IB R E  

A près p lus ieu rs années à recue illir 

des données techn ico -économ iques , 

le répu té D H arlan H ughes de 

l'U n ive rs ité  du D akota du N ord a pu  

dém on tre r, ch iffres à l'appu i que les 

p roduc teu rs qu i fon t le plus 

d 'a rgent son t d 'abo rd ceux qu i con ­

trô len t le m ieux leu rs dépenses - e t 

pas nécessa irem en t ceux qu i on t les 

po ids de sevrage ou les revenus b ru ts  

les p lus é levés (B ov ins du Q uébec, 

h ive r 2007 , p . 34 ). S achant que les 

fra is d 'a lim en ta tion rep résenten t à

eux seu ls 60 %  des coû ts de p roduc­

tion  e t que p rès de 70 %  de l'éne rg ie  

u tilisée par une vache se rt un ique ­

m en t à la m a in ten ir en v ie , il dev ien t 

p rim o rd ia l de pouvo ir com pte r su r 

des vaches  de ta ille  m odé rée  e t fac iles 

d 'en tre tien qu i devron t en p lus ê tre  

capab les de produ ire des veaux 

répondan t à la dem ande du m arché . 

N ous verrons dans le procha in  

num éro de Bovins (lu Q uébec 

com m en t la géné tique peut 

nous a ider à a tte indre ce doub le  

ob jectif.

F igu re 1 É vo lu tion de l’E P D  éne rg ie  d 'en tre tien  dans la popu la tion  A ngus rouge

5 3 -

O 0 -

•LU -1 -

A nnée

S ource A ssoc ia tion A ngus rouge am érica ine

F igure  2 B eso ins éne rgé tiques de  d iffé ren ts  types de vaches

V ftch t 1250 Ib  IN  Ib  U tl/J r)

» V »ch« 11001b |1 llb  U « t/1Q

Mois de l’année

S ource D r G lenn S e lk , O k lahom a S ta te  U n ive rs ity
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S’ils doivent être traités,
ils méritent le meilleur traitement

T(acide de ceftiokciystallin)
Suspension sterile

exige moins de travail;
donc moins de manipulations 

et moindres coûts

Consultez votre médecin vétérinaire au sujet d’Excede®.

Mise en garde : La suspension stérile Excédé- est sûre lorsqu'elle est administrée correctement, mais 

elle peut causer la mort de l'animal si elle est administrée de façon inadéquate. N'utilisez pas le 
produit si on ne vous a pas montré comment l’administrer correctement. Consultez votre médecin 

vétérinaire et/ou votre représentant de Pfizer Santé animale pour plus d’information.

Pfizer Santé animale

’ E-ceue est une marque qeposee de Pharmacia â Upjohn Company LLC. utilisée sous licence par Ptrzer Canada Inc XCB JADP01 0708 F
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*(aadedecelMjr.cystallin)

Suspension sterile
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S ill E xpe rtise  vé té rina ire

Veaux d'embouche
La pharmacie vétérinaire du producteur

- r

Une pharmacie bien ordonnée.

A N D R E C E C Y R E  

Vétérinaire, Programme d'expertise 

vétérinaire, FPItQ

D
e rud im en ta ire  qu 'e lle  é ta it il y  

a une v ing ta ine d 'années , la  

pha rm ac ie  vé té rina ire  que l'on  

re trouve actue llem en t chez p lus ieu rs  

p roduc teurs de veaux d 'em bouche a 

évo lué .

C om posée p rinc ipa lem en t de so lu ­

tions ou de poud res con tre la d ia rrhée  

des veaux e t de so lu tions an tiba llon ­

nem en t pou r les vaches que l'on ga rda it 

dans une a rm o ire  à l'é tab le , la pha rm a ­

c ie  vé té rina ire  du 21 s ièc le  se re trouve  

la p lupa rt du tem ps au jou rd 'hu i à l'en ­

trée des bâ tim ents , dans un bu reau où  

on peut éga lem ent retrouve r des 

dossie rs ind iv idue ls des an im aux. E lle  

cons is te ou devra it cons is te r en un  

m in iré frigéra teu r fonc tionne l e t une  

a rm o ire  fe rm ée p rop re. O n y re trouve ra 

davan tage de vacc ins que de poud res  

tou t usage . O n ne devra it su rtou t pas la  

sous tra ire à la vue du vé té rina ire , ca r 

c 'es t à lu i que  vous devriez  en con fie r la  

ges tion .

L 'IN V E N T A IR E  1)1 V O S  V A C C IN S  

E T M É D IC A M E N T S

Le produc teu r de veaux d 'em ­

bouche , conse illé pa r son m édec in  

vé té rina ire , devra it, lo rsque la ta ille  de  

son en trep rise le  pe rm e t, ten ir en inven ­

ta ire des vacc ins con tre les cond itions  

resp ira to ires v ira les qu 'il adm in is tre ra  

auss i b ien aux adu ltes annue llem ent 

qu 'aux veaux avan t leu r sevrage . D ans 

la m a jorité  des cas , les vacc ins con tre  la  

d ia rrhée  des veaux (R o ta -C orona E -co li) 

à  adm in is tre r aux vaches avan t le  vê lage  

au ra ien t leu r p lace . Les vacc ins con tre  

les c los trid ium s, com m e le cha rbon 

sym p tom a tique , son t p rinc ipa lem en t 

ind iqués chez les jeunes su je ts avan t 

l'envo i au pâ turage .

O u tre les vacc ins, la pha rm ac ie du

p roduc teu r de veaux d 'em bouche 

devra it ab rite r des é lec tro ly tes à adm i­

n is tra tion o ra le , des an tipa ras ita ires , des 

v itam ines  e t que lques an tib io tiques . A u  

chap itre  des v itam ines , pensons à la v i­

tam ine E avec sé lén ium  à adm in is tre r à  

tous les veaux en bas âge e t poss ib le ­

m en t au com plexe  de v itam ines A  e t 11

Le m e illeu r conse il qu 'on pu isse  

vous donne r se résum e à garde r un  

inven ta ire pha rm aceu tique m in im a l e t 

de ne pas succom ber à la ten ta tion  d 'a ­

che te r de gros fo rm a ts pour sauve r 

que lques do lla rs .

Les vacc ins , les an tib io tiques  e t les  

v itam ines , en p lus d 'ê tre frag iles , de ­

v iennen t v ite pé rim és . V érifiez régu­

liè rem en t les da tes d 'exp ira tion inscrites  

su r chaque bou te ille . Lo rsqu 'il s 'ag it de  

vacc ins , ache tez  p rin t ipa lem en t des fo r­

m a ts que vous u tilisez en une jou rnée . 

U ne boute ille  en tam ée ne devra it pas 

ê tre ga rdée  pou r la p rocha ine  fo is .

LE S E T IQ U E ! Ils  I I 

l E V É T É R IN A IR E :

V O S C O N S I II 1 1 R S

S u ivez les conse ils inscrits su r 

l'é tique tte : ré frigé re r ou ga rde r â la  

tem pé ra tu re  de la  p ièce » e t rappe lez- 

vous que le  ge l es t souven t auss i dom ­

m ageab le que la cha leu r. P riv ilég iez  

l'a cha t de vos fou rn itu res m éd ica les  

aup rès d 'un m édec in vé té rina ire qu i 

vous conna ît e t â qu i vous fa ites t on - 

fiance ; que lqu 'un qu i conna ît vo tre  

troupeau e t qu i p rend b ien le tem ps  

de vous rense igner.

E n fin , on d it tou jou rs que les écrits  

restent e t les pa ro les s 'envo len t. N e  

vous liez pas trop su r vo tre m ém o ire ; 

éc rivez dans vos doss ie rs tou tes les  

in te rven tions et les adm in is tra tions 

que vous avez fa ites . V ous en so rtirez  

gagnan t. G ardez les doss iers san té  

dans la m êm e p ièce que vo tre pha r- 

m ac ie .
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T I R A G E  
d e  3 0 0  $

,  à  l a  s t a t i o n  
L  S t - M a r t i n  ^

S A L E R S  v i  A

Pour son ouverture pelvienne inégalée qui lui permet 
des vêlages faciles.

Redevient féconde rapidement après le vêlage.

Pour avoir le plus bas taux de renouvellement.

Pour avoir le plus bas taux de mortalité.

Pour avoir le meilleur taux de production numérique.

B N C A ’ N S

S T A T I Q N j D X R R  E U  M E

S a i n t - M a r t i n

s a m e d i ,

2 1  f é v r i e r  2 0 0 9

Æ S S Q G I A T I Q N l I S A L E R S i

Eq uébeg V
H D

M a r i e n  D a n c a u s e ,  président 

Tel.: 418 898-5372

C h r i s t i n e  M c G e e ,  secrétaire 

Tél. : 819 826-2581

L A  R A C E  
É Q U I L I B R É E

I t f O S  A f f A T B A

B e a r d  D o n a l d

819 848-3999

B e a r d  D o u g

819 848-2383

B e l h u m e u r  A l a i n

450 836-3839 

C o u r v i l l e  L é o n  
450 243-0266 

C u s t e a u  R a y m o n d

819 845-2591

D a n c a u s e  M a r i e n

418 898-5372

D a v i d s o n  J e s s y

819 847-0486

F o r g e t  M a r t i n

819 748-2866

L a c r o i x  D a n i e l  
819 583-3809 

L e s a g e  K a r i n e

819 983-4026

M a h e u x  D e n i s  
418 382-5551 

M a s o n  M a r k  
819 848-2659 

M c G e e  G é r a l d  
819 826-2918 

M o r i n  C o r e y  
819 346-6767 

M o r i n  M i c h a e l  
819 848-2627

P e t t i g r e w  J a c q u e l i n e  
819 389-2129 

R o u s s e a u  D a n i e l  
418 893-2254 

T C J  S a l e r s  
514 485-2563 

V e i l l e t t e  R é j e a n n e  
819 333-1211 

V e r m e t t e  R o b e r t

450 532-2395

w w w . s a l e r s c a n a d a . c o m

L a  S a l e r s  s é d u i t  
i n d é n i a b l e m e n t

nwm>

http://www.salerscanada.com


I ■illll Environnem ent

Les amas sous examen
Résultats ch b roi et de s u iv i

IQ C ELYN M AG N AN  

agronome

N ATHALIE C Ô TÉ 

agronome, environnement et assurance 

qualité, FPtiQ

U
n pro jet de suivi spécifique 

d 'am as au cham p s'est 

déroulé de l'autom ne 2006 au 

prin tem ps 2008. C e projet devait 

perm ettre de décrire les pratiques de 

gestion utilisées par les producteurs, 

d 'observer le com portem ent des am as 

et des écoulem ents pendant des pério­

des critiques (dégel, redoux et précip ita ­

tions abondantes), d'analyser l'e lïica-

cité des pratiques entourant l'u tilisation 

d 'une rigole d'in terception et d'un 

andain filtrant, et finalem ent, d ’ém ettre 

des recom m andations pour bonifier le 

contenu du Guide de conception des 

amas tie fumier au champ de l'Institu t 

de recherche et de développem ent en 

agroenvironnem ent (IRD A).

DESCRIPTION DES TRAVAUX

Le pro jet consistait à tester tro is d if­

férentes pratiques de m ise en am as sur 

tro is types de fum ier. La pratique n I 

représentée par des am as confectionnés  

avec rigo le et andain filtrant, la pratique 

n 2 par des am as sans rigo le ni andain 

filtrant, et la pratique n 1 par des am as

hybrides avec barrière de dérivation en 

lieu et p lace de la rigo le d 'in terception, 

e t avec un andain filtrant, tous deux, 

com posés de m atérie l autre que le bran 

de scie (balles de paille, balles de fo in , 

e tc.). Les tro is types de fum iers étaient le 

fum ier hum ide O 60 % d'eau) 

représenté par les fum iers de bovins de 

boucherie , bovins la itiers, et fum ier de 

m outons; le fum ier sec (< 60 d'eau) 

représenté par les fum iers provenant 

d 'élevage sur litière te l que l'é levage de 

poulets à griller, pondeuses d 'eeufs de 

consom m ation et d 'ceuls d 'ine libation; 

et les lientes hum ides et séchées de 

poules pondeuses (consom m ation ou 

incubation).

ÎG%l l a g h£* Balances et Lecteurs
Maximisez vos profits en suivant de près 

le rendement de votre bétail

LECTEUR PORTATIF HR3
Pour identifier chacun de vos animaux avec précision, ou pour 

connecter à un système de pesage et associer automatiquement les 
poids mesurés par la balance aux animaux scannés

- Identification du bétail s im plifiée  

- Peut lire toutes les boucles é lectron iques approuvées par 

l'AC IB

- Enregistre jusqu à 5 000 boucles é lectron iques à té lécharger 

u ltérieurem ent sur un ord inateur 

- La pile rechargeable interne dure 8 heures

- Technologie B luetooth pour connecter a un ind icateur de pesage

- Logicie l com pris, pour té léchargem ent vers l'ord inateur

- Q ualifié pour le P rogram m e canadien de salubrité des a lim ents à la ferm e pour 

le bœ uf ( Verified Beef Production)

Visitez notre site Web : www.gallagher.ca
G allagher offre une gam m e com plète de produits 

de pesage, d 'identification é lectron ique et de 

co llecte de données. Pour en savoir p lus 

appelez au 1-800-265-3150 pour obtenir votre 

brochure G R ATU ITE ou pour dem ander une 

consulta tion sur le bétail

0%l l a g her

Indicateurs de pesage - Barres de pesée - Identification électronique
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RÉSULTATS
Pendant les deux années du projet, 

chez les 28 entreprises partic ipantes, 

•46e) observations ont été réalisées sur 

11e) am as; 26 de ces am as ont été con­

fectionnés selon la pratique n" 1, 75 

se lon la pratique n" 2 et 18 se lon la pra­

tique n 1; 59 am as éta ient constitués de 

fum iers hum ides, 50 de fum iers secs et 

H ) de fientes.

Les observations ont perm is de cons­

ta ter un taux d'adoption très élevé à 

l'égard des bonnes pratiques. Par exem ­

ple, la m ajorité des am as avait une sic- 

c ité supérieure à 80 % . Q uatre-vingt- 

d ix-neuf pour cent des am as éta ient 

i onstilués sur des so ls ayant des textures 

recom m andées (autre que sable 

grossier). P rès de 60 %  des am as étaient 

constitués sur des pentes inférieures à 

2% . Environ 80 % des am as étaient 

confectionnés sur des so ls ge lés et 75 %  

des am as avaient des durées d'entre­

posage variant de 104 à 179 jours. La 

grande m ajorité des am as respecta ient 

les distances suggérées par le R EA, le 

R C ES et le guide de l'IR D A. Soixante et 

onze pour cent des am as avaient des 

form es trapézoïdales ou triangula ires,

97 % des am as avaient des m asses 

in férieures à 500 tonnes et 94 'Vu des 

am as contenaient des charges ferti­

lisantes in férieures à 3500 kg d 'azote ou 

2000 kg de phosphore.

Pour 37 % des am as qui éta ient 

dotés d 'une rigo le d 'in terception et/ou 

d 'un andain filtrant, le pro je t a perm is de 

constater que ces am énagem ents éta ient 

e fficaces. C ependant, com m e la 

m ajorité des am as (63 % ) n'avaient ni 

rigo le ni andain, et que très peu d 'am as

ont connu une problém atique d 'écoule­

m ent vers les cours d 'eau, force est de 

constater que ces m esures devra ient ê tre  

la issées au choix de l'agronom e qui é la­

bore la recom m andation.

En term es d 'écoulem ent, il y a eu 

414 observations (88 % ) où l'on n'a 

noté aucun écoulem ent ou un écoule­

m ent à l'in térieur de la bande filtrante de 

lü  m ètres. Pour les deux années du pro­

je t, tro is am as ont connu une problém a­

tique d 'écoulem ent vers les cours d 'eau, 

e t dans les tro is cas la cause éta it com ­

m une. Le lix iv ia t éta it in tercepté par une 

vo ie d'eau préférentie lle (dépression, 

traces de pneu) perm ettant ainsi 

l'écoulem ent vers un fossé ou un cours 

d 'eau.

CONCLUSION
L'analyse des résulta ts du pro jet a 

perm is de conclure que la technique 

d 'entreposage de fum ier solide au 

cham p est séi urita ire  dans la m esure où 

chaque am as fa it l'ob jet d 'une recom ­

m andation élaborée par un agronom e. 

C elu i-c i devra it fa ire une vis ite à priori 

du site afin d 'analyser tous les é lém ents 

qu i conditionnent les risques d 'écoule-

itr

il j
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m e n t e n  co n s idé ra n t le  m ilie u  ré cep teu r, 

le s re sso u rce s à p ro tég e r, le typ e d e  

fu m ie r, e t le s p ra tiq ue s  d e  g es tio n  re lié e s  

à la m ise e n a m a s. L 'a g ro no m e d e v ra it 

e ffe c tue r u n e v is ite  d a ns la p é rio de  c ri­

tiq u e , so it d e la m i-m a rs à la fin a v ril, 

a fin d e p rép a re r u n ra p po rt d e su iv i 

fa isa n t é ta t d e la s itu a tio n ré e lle  

o b se rvé e à l'ég a rd d u risq ue e n v iro n ­

n e m e n ta l. F in a le m e n t, u n e fo rm a tion  

d e v ra it ê tre  o ffe rte  a u x p rod u c te u rs  a g ri­

co le s  q u i u tilise n t ce tte  te ch n iq u e d 'e n ­

tre p osa g e a fin d e le u r p e rm e ttre d e  

m ie ux co m p re n d re les d iffé re n ts  

p hé no m èn es  e n  ca u se .

C e projet a é té réalisé g râ ce â une aide 

financière du Conseil de développement pour 
l’agriculture (CDAQl et des Fédérations des 

producteurs de bovins, lait, agneaux et 
moutons, œufs ce consommation, les Éleveurs 

de volailles du Québec ainsi que le Syndicat 
des producteurs d’œuls d’incubation.

C o n fec tio n d e l'a nd a in  filtran t p oo r u n a m as  

d e fum ie r d e p ou le t à (g rille r. V is ite  d ’u n a m as  d e fu m ie r d e lu is  in  d e lio uch erie .

V /’t UCj

Pourquoi tant d’éleveurs aiment les Blondes d’Aquitaine ?
• Pour leur docilité

• Pour leur facilité de vêlage

• Pour leur rendement en viande

• Pour leur musculature

. Pour leur couleur

• Parce que cette race transmet ses 
caractères dominents en croisement

• Parce qu’elle rapporte plus 
d’argent à la vente.

L 'A S S O C IA T IO N  D U  Q U É B E C

M a u re e n  L a n d ry , se c ré ta ire  tré so riè re  

A sso cia tio n  B lo n d e d 'A q u ita in e  d u Q u éb e c  

1 3 9 5 ro u te  1 2 2 . B o n-C o n se il (Q u éb e c ) JO C 1 A O  

T é lé p h o n e : (8 1 9) 3 3 6 -3 9 6 6  

T é lé co p ie ur: (8 1 9) 3 3 6 -2 8 8 3  

C o urrie l : b lo n d a q u ita in e q cd h o tm a il.co m  

o u  m a u re e n .la n d ryd cg o ca b le .co m  

S ite  In te rn e t :

h ttp ://c l. g o e c itie s.co m /T ilo n d a q u ita in e q c

tim ide  d 'A q u ita in e
1 A S S O C A bC U

C a n ad ia n  B lo nd e  d A q u ita in e  

c /o  C L R C . 2 4 1 7 H o lly L a n e. O tta w a.

O n ta rio K 1 V  0 M 7

P ho ne : 6 1 3 -73 1 -7 11 0  • F a i 6 1 3 -7 3 1 -0 7 0 4

E -M a il cb d a d c lrc .ca

w w w  ca n a d ia n b lo n d e asso c ia tio n  ca

Les veaux naissent 
longilignes sans 

double
musculature, le 
double muscle 

apparaît dès la 
2' semaine.
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Quand vous avez besoin d’un endectocide plus efficace, il vous 

faut plus qu’un endectocide générique; il vous faut Dectomax®

Il y a plusieurs raisons de choisir Dectomax-' plutôt qu’un endectocide générique, notamment :

>  S on p rinc ipe ac tif, le do ram ectin , es t une molécule unique, dont l’e fficac ité  es t ép rouvée  e t qu i possède 

le spectre  d ’ac tion nécessaire  pour le  c lim a t canadien

>  U n p roduit hom o logué  au C anada -  vous savez qu ’il es t sû r

>  A ppuyé par le P rog ram m e de m édec ine  de qua lité  de P fize r

>  O ffert pa r P fize r C anada , fabricant de D raxx in e t fe rvent dé fenseur de l’industrie  canadienne du bœ uf

IMizer Santé animale oicTom^f'

LA LOI DU PLUS FORT

DECTOMAX

(do ram ectin )

D -. to rn ;» e  t une ri .m ine  dep -t- de  P ti/er p tuduM s #« P t.v tana il.i In u.c im e D P O  JA O P O t 0708 f
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■ HIM ise en m arché

Bouvillons d'abattage

*>»t -

lÆH 3 WWQ&W Bouvillons en 

préparation pour 

le transport vers 

les États-Unis.
■Mur
SaülESSS

A N D R E R O Y

MBA, directeur, Agence de vente 

bouvillons d'abattage

D
epu is deux ans , le n iveau 

d 'ac tiv ité de l'agence de  

ven te a p lus que doub lé . 

D 'un vo lum e de 20 %  des bouv illons 

vendus en 2006 , le pe rsonne l de  

l'agence  en gè re m a in tenan t 50 % , un  

bond de p lus de 100 % ! P a ra llè lem en t 

à ce tte  augm en ta tion des ac tiv ités  com ­

m erc ia les , nous  avons  p rocédé  à l'a jou t 

de nouveaux serv ices en plus 

d 'am é lio re r ceux ex is tan ts . Q ue ls  son t- 

ils?

D E S V E N T E S À  C O N TR A T

Le déve loppem en t de la ven te de  

bouvillons pa r con tra t chez S m ith tie ld  

B ee f G roup cons titue sans con tred it 

l'é lém en t m arquan t des deux de rn iè res 

années . C e type de ven te répond à un  

beso in pou r les produc teurs qu i 

souha iten t d ive rs ifie r leu r risque . É ga le ­

m ent, les p roduc teu rs de bouvillons  

peuven t a ins i fixe r à l'a vance les cond i­

tions de ven te de leu rs bouvillons  

p lu tô t que  de  vend re  au p rix  du  m arché  

de la sem a ine (spo ti. A c tue llem en t, les 

ven tes pa r con tra t rep résen ten t env iron  

30 %  du vo lum e to ta l de bouv illons .

LE TA U X D E C H A N G E

Q u i d it ven te aux É ta ts -U n is d it 

éga lem en t taux de change ! O r, 

l'agence o ffre  éga lem en t un se rv ice  de  

rése rva tion de taux de change pour les 

p roduc teu rs in té ressés . A ins i, pa ra llè le ­

m en t à leu r p rix de  con tra t, les p roduc­

teu rs peuvent, s 'ils le souha iten t, se  

p ro tége r con tre les a léas de la va ria tion  

du taux de change . L 'agence o ffre  

éga lem ent la poss ib ilité  au p roduc teur 

de se fa ire paye r en do lla rs am érica ins  

s 'il p ré fè re gé re r lu i-m êm e son risque  

de change .

U N E A G E N C E A L 'E C O U TE  

D E S P R O D U C T E U R S

A u cou rs des deux dern iè res  

années , l'agence a m is des e ffo rts  pa rti­

cu lie rs  pou r se rapp roche r des p roduc­

teu rs de bouv illons . N ous som m es 

davan tage  p résen ts lo rs des assem b lées 

annue lles rég iona les e t nous avons 

o rgan isé , en rég ion , des rencon tres d 'in ­

fo rm a tions  su r d ive rs  su je ts : ven tes  aux 

É ta ts -U n is , B ov itrace , expertise vé té ri­

na ire e t B œ uf Q ua lité P lus . C e tte  

approche  con tribue  à fa ire  conna ître  les 

se rv ices o ffe rts pa r l'agence e t fac ilite  

l'é change avec les p roduc teu rs . U ne  

p résen ce ac tive su r le te rra in cons titue  

une bonne façon de  m a in ten ir des liens  

é tro its  avec les p roduc teu rs .

LE S ITE  E X TR A N E T  

D E S P R O D U C T E U R S D E  

B O U V ILLO N S : U N E M IN E  

D 'IN F O R M A T IO N S

D es am élio ra tions  s ign ifica tives on t 

é té appo rtées au s ite ex trane t des p ro ­

duc teurs de bouv illons . Le m odu le  

« ga in journa lie r F A D Q  >• pe rm e t m a in ­

tenant de p rodu ire des s ta tis tiques pa r 

s tra te de vo lum e de p roduc tion . Les 

c ritè res de recherche du num éro de  

bouc le  on t é té  ra ffinés pe rm e ttan t d 'ê tre

p lus e fficaces . Les da tes de na issance 

d 'A g ri-traçab ilité Q uébec (A T Q ) e t de  

l’A gence canad ienne d 'iden titica tion  

du bé ta il (A C IB ) son t m a in tenan t 

d ispon ib les  pou r consu lta tion . E n fin , un  

nouveau m odu le ven tes de bouv il­

lons pa r con tra t qu i fac ilite  le su iv i 

des ven tes du produc teu r a été  

in trodu it.

S E R V IC E D 'E X P E R T IS E  

V É TÉ R IN A IR E : U N E P R É S E N C E  

A C C R U E , D E S A C TIO N S  

C O N C R È TE S

U n se rv ice d 'expe rtise vé té rina ire , 

don t le responsab le es t A nd ré C écyre , 

es t en p lace depu is que lques années 

dé jà . A u cou rs des de rn ie rs m o is , le  

S e rv ice d 'expe rtise vé térina ire s 'es t 

im p liqué dans la sé lec tion de p ro to ­

co les de vacc ina tion pou r le sec teur 

veau d 'em bouche ce qu i con tribue à 

am é lio re r la qua lité des veaux ache tés 

au Q uébec . É ga lem ent, le D C écyre  

m u ltip lie les rencon tres avec les 

p roduc teu rs , les con férences e t m a in ­

tien t à jour ses conna issances dans son  

dom a ine  d ’expe rtise . Il a m is en p lace  

un réseau de com m unica tions avec les 

vé té rina ires a fin d 'assu rer la transm is­

s ion des nouveau tés e t des événem en ts
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Avec le logiciel Bovilrace, les producteurs onl accès aux dates de naissance réelles.Avec le logiciel Bovilrace, les producteurs ont accès aux dates de naissance réelles.

dans le secteur améliorant du coup les 

services vétérinaires offerts aux produc­

teurs. Il ne s'agit pas uniquement 

d'améliorations des connaissances 

scientifiques, mais aussi d'information 

sur les nouveautés au niveau des 

médicaments offerts et des soins 

prodigués aux animaux.

L'ensemble des communications 

écrites du service d'expertise vétérinaire 

se retrouvent aisément sur le site 

www.santedesbouvillons.cn

BOVITRACE : TOUJOURS 
DES NOUVEAUTÉS

Bovilrace, dont le responsable est 

Jean-Sébastien Roy, est le logiciel de 

traçabilité, de santé et de mise en 

marché supporté et développé par 

l'agence de vente. Bovilrace est main­

tenant reconnu officiellement par 

l'Agence canadienne d'inspection des 

aliments (ACIA), l’Agence canadienne 

d'identification du bétail (ACIBl et 

l'United States department of 

Agriculture (USDA).

Bovitrace et l'agence de vente bou­

villons d'abattage ont conclu un accord 

avec l'ACIB et ATQ faisant en sorte que 

les producteurs de bouvillons du 

Québec ont maintenant accès aux dates 

de naissance réelles de leurs bouvillons 

qu'ils soient nés au Québec ou ailleurs 

au Canada. Ainsi, avec Bovitrace, les 
producteurs vendant aux États-Unis 

peuvent produire directement leur for­

mulaire d'exportation incluant les dates 

de naissance réelles qui x sont incluses 

et reconnues. Dans l'éventualité de la 

mise sur pied de la vente de bouvillon 

de moins de Jl mois chez Smithfield 

Beet Group, les dates de naissance 

incluses dans Bovitrace pourront donc 

être utilisées puisque reconnues.

Bovitrace dispose maintenant d'un 

site Internet : www.bovitrace.ca

DES DÉFIS D'ENVERGURES

Malgré ces améliorations, des défis 

majeurs se profilent à l’horizon. La mise 

en œuvre du règlement sur l'étiquetage 

obligatoire du pays d'origine par les 

États-Unis (c.-à-cl. COOLi constitue 

l'élément central des prochains mois. 

La diversification nécessaire des ventes 

doit toujours constituer un objectif pour 

l'agence afin que les producteurs puis­

sent obtenir le meilleur prix possible. 

Une mise à jour du site extranet du bou­

villon et du système de tacturation de

l'agence grugera également de l'énergie 

à l’interne et procurera une information 

de meilleure qualité pour les produc­

teurs. Le producteur disposera donc 

d'outils supplémentaires d'aide à la 

gestion de sa ferme.

BOVINS du Québec • automne 2008

Nous sommes fiers du travail 

accompli jusqu'ici. L'amélioration, 

l'excellence et la diversité des services 

offerts constituent nos priorités. Rien 

n'est parfait, mais nous tentons d'y 

tendre à tous les jours.
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Goûter à la formation continue

Production laitière et bovine

Une formation à distance 
pour approfondir 
vos connaissances

• Nutrition et alimentation

• Génétique

• Gestion de l'entreprise

• Gestion des personnes

www.tsaa.ulaval.ca/prod-laitiere-bovine.html

Contactez-nous 
Madame Francine Morin

418 656-2131. poste 4322 
ou 1 877 785-2825, poste 4322 
lrancine.monn@fsaa.uiaval.ca

Dates limites d'inscription 
Hiver 2009:12 décembre 
Été 2009:10 avril

ffl E0 UNIVERSITE

il LAVAL
Faculté des sciences de l'agriculture 
et de l'alimentation

http://www.santedesbouvillons.cn
http://www.bovitrace.ca
http://www.tsaa.ulaval.ca/prod-laitiere-bovine.html
mailto:lrancine.monn@fsaa.uiaval.ca
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E va lu a tio n  g én é tiq u e  au  Q u éb ec

Si je ne devais choisir qu’un seul programme?

ROGER c u e

l’h /)., généticien, Département il es 

sciences animales. Université McGill

T A B LE A U 1 llilB B

S IM IL IT U D E S E N T R E L E S P R O G R A M M E S D E S R A C E S E T L E P A T B Q /B IO

A N N E -M A R IE C H R IS T EN  

Al. Sc.

A
u Q uébec, deux cho ix de  p ro­

g ram m es d 'éva lua tion géné­

tique s 'o lïren t aux é leveurs de  

bov ins de boucherie : les p rogram m es 

gérés par les assoc ia tions de races e t le  

P A T B Q  don t les ca lcu ls sur la base de 

la descendance son t réa lisés par B ec/’ 

Improvment Ontario (B IO ), ci-ap rès 

nom m é P A T B Q /B IO . C es p rogram m es 

on t beaucoup en com m un, m a is ils on t

P aram ètres

In tégra tion  de 

la  généa log ie

In tèg ren t la généa log ie des m â les e t de fem elles . A ucun 

n 'in tègre  les in form ations d 'an im aux im portés

M odè les de U tilisen t des m odè les  à p lus ieurs  ca ractè res qui in tèg ren t

ca lcu ls génétiques des co rré la tions géné tiques e t env ironnem enta les 

en tre ceux-c i

C aractè res in tég rés M esuren t sens ib lem ent les m êm es ca ractè res e t

e t publiés ca lculent des É PD  co rrespondants . T oute fo is , P A TB Q /B IO  

ca lcu le un É P D pour le  gain  en s ta tion ce qu i est 

in téressan t à cause de sa fo rte * co rré la tion avec d 'au tres 

m esures p rises à la fe rm e

R épétab ilité F ourn issent la répé tab ilité

e t m ax im um  au sevrage m êm es âges e t les m êm es cond itions

I

B O V ÎM S

LA  T E R R E

U rgen t b eso in----- WlgOllt UV9UIII

d e l’a id e d u  féd éra lféd éra l

T é lép h o n e : (_____ )

S S sS S

m s

A b o n n ez-vo u s à :

555 , b o u l. R o lan d -T h errien , b ureau  100 , L on gu euil (Q u éb ec) J4H  3Y 9  

450 679 -8483  p o s te 7274,7413 w w w .laterre .ca

■
D epu is 1929 , La Terre de chez nous es t le  p ilie r de l'in fo rm ation  ag rico le  au  Q u éb ec . 

C haque sem aine , p lus de 100 000 lecteurs  la consu ltent
1 "h  T 'iïQ ljffiïï

A vec vo tre abonnem ent vous recevrez auss i les publica tions su ivan tes : 

Bovins du Québec • Forêts de chez nous • Grandes Cultures • L'Utill-Terre < 

plus tous les dossiers spéciaux

Je m 'abo n ne  ^
N om : _____

A dresse :___

V ille  : _____

C ode posta l : 

C ourrie l :

A b on nez-m oi à La Terre de chez nous p ou r :

Q uébec O 1an:58,70$ 02ans:95 ,95$ O  3 ans: 118 ,52$ (T aw iincluw j)

□  C hèque

C i-jo in t la som m e de :

□  C a rtes d e c réd it (V isa /M as te r C ard )

_$ N o . 

E xp . :

S ignatu re

T P S : K I21H  5132 T 

T V Q  : 1006 1126 05

P rix en v igueur .tu Q uébec jusqu 'au 11 ju ille t 2000 

E xté rieu r du Q uébec : ton l.it tez-nous.
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PARTENAIRE EN FORCE
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QUI CALCULE 

QUOI ?

Au Canada, les associations de 

races ne réalisent pas leurs 

propres évaluations génétiques. 

E lles sont confiées à leurs 

consoeurs américaines ce qui est 

un avantage, car les données 

génétiques, les systèmes d'éle­

vage et l'environnement se 

recoupent grandement. Il est 

intéressant de noter que même 

les évaluations nord-américaines 

ne sont pas effectuées par les 

associations de races, mais bien 

par les universités de la Géorgie, 

du Colorado et de Cornell.

Encore plus important à 

savoir : plus un animal vieillit, 

moins il est mesuré! De tous les 

bovins nés et pesés, seulement 

les 2/ 5 auront un poids consigné 

au sevrage1, et de ceux-c i, seule­

ment les 2/ 5 allie lieront un poids 

consigné à un an. Ce constat est 

commun à tous les systèmes 

d'évaluation, que < e soit les pro­

grammes des races ou le 

PATI5Q/I5IO. l’ar exemple, en 

juillet 200(5, au PATBQ/I5IO, 

42 1 (>(55 animaux présentaient 

un poids à la naissance, 

50(5 2!57 avaient un poids au 

sevrage, 59 24f> avaient des 

informations pour la période 

postsevrage, et seulement 2 1(>l 

animaux avaient une mesure du 

gras dorsal.

Finalement, en production 

bovine, la taille de la banque de 

données a peu d'importance sur 

la prêt ision des call uls, car la 

majorité des caractères mesurés 

possèdent une héritabilité élevée 

tse transmettent fat ilementl. Ce 

qui influence vraiment la prêt i- 

sion d'une donnée est l'impor­

tante tie mesurer les proches 

parents, d'inscrire tout le trou­

peau et l'intensité tlt* sélection 

appliquée chez les reproduc­

teurs.

aussi ties tlivergences. Si vous aviez un 

choix à faire, lequel serait le plus avan­

tageux pour l'amélioration de la géné­

tique/ Voilà la question soumise au D 

Roger Cue, généticien à l'Université 

McGill, et dont la réflexion est ici 

résumée.

PAREIL, PAS PAREIL/

Le point commun tie ces deux

types de programmes est qu'ils 

utilisent ties modèles de calculs basés 

sur plusieurs caractères et orientés vers 

la prise de mesures chez de jeunes ani­

maux (poids à la naissance, au 

sevrage, à un an, etc.). Le tableau 1 

présente d'autres sim ilitudes entre 

ceux-ci.

Le tableau 2 présente les points qui 

divergent entre ces deux types de pro-

Avec la technologie VALTRA, toutes les pièces principales 
sont conçues et construites dans nos usines (moteur, 
châssis, transmission, ponts, cabine, capots et l'hydraulique). 
Les autres fournisseurs sont reconnus commes leaders j» 
dans leurs domaines. W

A/' i
Contactez votre c o nc essio nna ir e: il a votre avenir à cœur

AMOS
Agritibi RH inc.
AMQUI
MadTinene 1N.G  Thenauît me
C0ATIC00K
Service Agricole de l'Estneinc
LAURIER STATION
Les Entreprises 
M ichel G irouard inc
MASKINONGÉ
Équipements  G Gagnon inc

MONT-LAURIER
F. Constantineau & Fils inc
NORMANDIN
Service agricole 
Normandie inc.
SABREVOIS
Les Equipements 

Guillet inc
SAINT-ANDRÉ AVEUN
Garage
André Parisien inc

SAINTE-BRIGITTE
Les Entreprises 
M ichel G irouard inc.
SAINT-CLET
Equipements Séguin 

& Frères inc
SAINT-CYPRIEN
AüdeOuefetSFilsinc
SAINT-HILARION
Garage
Guy Gauthier inc

SAINTE-MARIE DE BEAUCE SAINT-THOMAS,
Services Bivac inc
SAINTE-ROSE 
DE POULARIS
Machineries Horticoles 
d’Abitibi

CTÉ JOUETTE
Équipements G  Gagnon inc

VICTORIAVILLE
Les Entreprises 
M ichel G irouard inc.

Valtra est une marque mondiale de AGCO 
Corporation, Duluth, GA&2005 AGCO 
Corporation, 4205 River Green Parkway • 
Duluth, GA 30096 • !-800-767-322! • 

wwwagcocorp.com • VA234F05V01
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g ra m m e s . L e s p r in c ip a le s  d if fé re n c e s  

s e  ré s u m e n t a u x  p o in ts  s u iv a n ts  :

I -  L e  P A T B Q /B IO  u t i l is e  d e s  d o n n é e s  

p ro v e n a n t  d e  to u s  ty p e s  d e  b o v in s  : 

c ro is é s  e t ra c e  p u re , e t c 'e s t c e  q u i 

fa it  s a  fo rc e . C e la  p e rm e t d 'o f f r ir  d e s  

c o m p a ra is o n s  « to u te s  ra c e s  »  e t la  

p o s s ib il ité  d 'a u g m e n te r le  n o m b re  

d 'a n im a u x  à  l ' in té r ie u r  d e s  g ro u p e s  

c o n te m p o ra in s  - u n  a v a n ta g e  p o u r  

le s  p ro d u c te u rs  d e  b o v in s  c o m m e r­

c ia u x . L e s p ro g ra m m e s d e s ra c e s  

n 'u t il is e n t q u e  le s  b o v in s  d e  ra c e  

p u re  m a lg ré  q u e  c e r ta in e s  ra c e s  te n ­

d e n t à in té g re r le s d o n n é e s d e  

m è re s  n o n  e n re g is t ré e s ;

2 .  L e s  p ro g ra m m e s  d e s  ra c e s  s e  l im i­

te n t s e u le m e n t a u x é le v e u rs d e  

b o v in s  d e  ra c e  p u re . L e  P A T B Q /B IO  

e s t o f fe r t à  to u s  le s  é le v e u rs ;

3 .  A u  P A T B Q /B IO , i l y  a  u n e  v e rs io n  

s u p e rv is é e . L e s p ro g ra m m e s d e s  

ra c e s  u t i lis e n t le s  d o n n é e s  fo u rn ie s  

p a r le s  é le v e u rs . L e s  s e u le s  d o n n é e s  

s u p e rv is é e s  s o n t le s  m e s u re s  u lt ra ­

s o n s  ré a lis é e s  p o u r e s t im e r l 'é p a is ­

s e u r d u  g ra s  d o rs a l e t la  s u r fa c e  d e  

l 'œ il d e  lo n g e .

C A P A B L E  D E  S E  D O N N E R  

L E S  M O Y E N S .. .

A u c u n  d e  c e s p ro g ra m m e s  n e

g é n è re  d e s  É P D  s u r le  p ro d u it f in a l,  

s o it la  v ia n d e  m is e  e n  m a rc h é . C e t te  

d o n n é e  e s t t rè s  d if f ic i le  à  m e s u re r s a n s  

id e n t if ic a t io n  in d iv id u e lle  e t s y s tè m e  

d e  tra ç a b ili té , e t s a n s m o y e n s p o u r  

t r a n s fé re r l ' in fo rm a t io n  c o m p ilé e  p a r  

le s  a b a t to ir s  v e rs  le  p ro d u c te u r .  O r , le  

Q u é b e c  a  c e t te  p o s s ib i l ité  d e  le  fa ire  

p a r le  b ia is  d 'A T Q  e t d e  l ' in fo rm a t io n  

re to u rn é e  p a r le s  a b a t to irs  à  la  F P B Q . 

C e t te  in fo rm a t io n  p o u rra it  ê t re  u t i l is é e  

t rè s  a v a n ta g e u s e m e n t p a r le s  p ro d u c ­

te u rs  c o m m e rc ia u x  e t le s é le v e u rs  

s é le c t io n n e u rs  d e  b o v in s  p o u r la  ré g ie  

d e s  a n im a u x , m a is  a u s s i p o u r  la  s é le c ­

t io n  g é n é t iq u e .

F A IR E  L E  B O N  C H O IX . . .

P O U R  L 'A M É L IO R A T IO N  

D E  L A  G É N É T IQ U E

L e s  p ro g ra m m e s  g é n é t iq u e s  o f fe r ts  

a u  Q u é b e c  s e  re s s e m b le n t d a n s  l 'u t i li­

s a t io n  d e  m o d è le s  d e  c a lc u ls  b a s é s  s u r  

p lu s ie u rs c a ra c tè re s . C e p e n d a n t , le  

P A T B Q /B IO  o f f re  p lu s ie u rs  b é n é f ic e s  

s u p p lé m e n ta ire s  :

•  in c lu t to u s  le s  b o v in s  - ra c e  p u re  e t  

c ro is é s  - p e rm e t ta n t a u x b o v in s  

c ro is é s  d e  c o n tr ib u e r a u x c a lc u ls  

g é n é t iq u e s ;

•  c a lc u le  d e s  é v a lu a t io n s in te r ra c e  »  

e t « in t ra ra c e  »  e t d e s  ra n g s  c e n t i le s ;

•  u t i l is e  l ' in fo rm a t io n  p ro v e n a n t d e s  

s ta t io n s  d e  ta u re a u x ;

•  p ré s e n te  u n e  m o y e n n e  s u r u n e  b a s e  

m o b ile  s im p le  d 'u t il is a t io n ;

•  p e rm e t u n  p ro g rè s  g é n é t iq u e  ra p id e  

g é n é ré  p a r la  f ré q u e n c e  é le v é e  d e s  

é v a lu a t io n s ;

•  o f f r e  l'é n o rm e  p o te n t ie l d 'in té g re r  

l ’ in fo rm a t io n  c a rc a s s e /a b a t ta g e  a f in  

d 'é v a lu e r la p ro d u c t io n  c o m m e r ­

c ia le  d e s  b o v in s ;

•  p e rm e t d e  ré a lis e r d e s  a n a ly s e s  e t

d iv e rs  ra p p o r ts  s u r  ' a f in

d e  p re n d re  d e s  d é c is io n s  a d m in is t ra ­

t iv e s  p o u r l ' in d u s t r ie  q u é b é c o is e .

D e s  re m e rc ie m e n ts  s ’a d re s s e n t a u x  

a s s o c ia t io n s  d e  ra c e s  c a n a d ie n n e s  q u i 

o n t g ra c ie u s e m e n t ré p o n d u  a u x  q u e s ­

t io n s  s u r le u rs  p ro g ra m m e s  d 'é v a lu a ­

t io n  g é n é t iq u e , e t a u  D  P . S u ll iv a n  

p o u r to u te  l ' in fo rm a t io n  à  p ro p o s  d e  

B IO .

NDLR : Nous te n o n s  à  préciser r /c /c *  

l'article du PAT BQ paru dans l'édition 

du mois d'août 20011 avait été écrit par 

Christian Pelletier, agronome, MA PAC). 

Rimouski et non par Pierre Demers. 

Nous nous excusons auprès de 

M. Pelletier pour les inconvénients 

causés

T A B L E A U  2  |  g El 11
POINTS DIVERGENTS ENTRE LES PROGRAMMES DES RACES ET LE PATBQ/BIO

Paramètres Programmes des races PATBQ/BIO

Fréquence des calculs) 2 fo is  p a r  a n T o u s  le s  m o is

(Fréquence élevée = progrès D o n n é e s  e n t ré e s  a u x  6  m o is D o n n é e s  e n t ré e s  a u  m o is

génétique rapide) D if f ic i le  d e  re p é re r  le s  e r re u rs F a c ile  d e  re p é re r  le s  e r re u rs

Données de station de taureaux 

(corrélation élevée avec 

autres données prises à la ferme)

N 'u ti l is e n t p a s  c e s  d o n n é e s  

s a u f c e r ta in e s  m e s u re s  u lt r a s o n s

U t il is e  c e s  d o n n é e s

Vigueur hybride A u c u n e  c o n s id é ra t io n  p o u r  la  

v ig u e u r h y b r id e  e t a u c u n e  c o m p a ra is o n  

e n t re  ra c e s  n 'e s t  p o s s ib le

P e rm e t la  c o m p a ra is o n  e n t re  

le s  ra c e s  e t le  p o te n t ie l d e  p o u v o ir  

e r  la  v ig u e u r h y b r id e

Valeurs de référence L a  m a jo r ité  u t i l is e  u n e  b a s e  f ix e .

E lle  v a r ie  s e lo n  le s  ra c e s

B a s e  m o b ile  =  0  ( ’ in te rp ré ta t io n  

fa c i le  : >  0  =  a m é lio ra te u r , s a u f  

p o u r  le  p o id s  a  la  n a is s a n c e )

Rangs centiles (permet de classer 

l'animal sans en connaître 

la variabilité génétique)

C e r ta in e s  ra c e s  e n  fo u rn is s e n t O u i ( in te r  e t in t ra ra c e )

Groupes contemporains L e  n o m b re  d e  s u je ts  d a n s  le  g ro u p e  e s t d a n s L e s  g ro u p e s  d o iv e n t a v o ir

(précision et répétabilité) c e r ta in s  c a s , a u s s i fa ib le  q u e  1 , c e  q u i a  p o u r  

e f fe t d 'e x c lu re  la  c o n t r ib u t io n  d u  s u je t

u n  m in im u m  d e  5  s u je ts

Exclusion de données P a s  c la ir , le s  e r re u rs  s o n t re to u rn é e s  

à  l 'é le v e u r q u i d o it le s  c o r r ig e r

E x c lu  d e s  d o n n é e s  s i l 'a n im a l n e  

re n c o n tre  p a s  c e r ta in s  c r i tè re s  

(â g e , g é n é a lo g ie  d if fé re n te , e tc . )

Inventaire complet ou partiel R e c o m m a n d é  d 'in s c r ir e  to u t le  t r o u p e a u  

p o u r  é v ite r  u n e s e le c t io n g é n é t iq u e  fa u s s é e

D e s  fo n d s  p u b lic s  s o n t u t i l is é s , 

i l e s t d o n c  n o rm a l q u e  to u t le  

t r o u p e a u  s o it in s c r it

4 0 B O V IN S  d u  Q u é b e c  •  a u to m n e  2 0 0 8

788470
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LE PARTENARIAT DANS

t o ut e sa  Fo r c e

LA FINANCIERE AGRICOLE TRAVAILLE AVEC CEUX QUI CROIENT EN VOS PROJETS

En affaires comme en agriculture, vous devez compter sur des partenaires solides et responsables, car il est 

impératif pour vous de garantir la stabilité, la continuité et le développement durable de votre entreprise.

Il importe également que vous ayez les ressources et les conseils nécessaires pour vous adapter aux 

défis de demain. C'est pourquoi nous mettons notre expertise et notre savoir-faire au service d'un but 

commun : financer votre avenir et celui de l'industrie agricole québécoise.

EÊj] Desjardins RBC Banque Royale*

E BANQUE
LAURENT IENNE m ES Canada Trust

*grico!»i

Pour plus d'information sur les différents programmes, 

types de prêts et services financiers disponibles:

1 800 749-3646 www.LaForceDuPartenariat.qc.ca

La Financière 
agricole

Québec
E9 E9 
E3 E3

Toujours là quand ça compte
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Nouveau positionnement stratégique

VINCENT CLOUTIER____ _________

MBA, secrétaire adjoint, FPBQ

L
es producteurs de bœuf du 

Québec ont consacré d'impor­

tantes énergies, au cours des 

dernières années, à la différenciation 

et à l'amélioration de leur produit. 

Que l'on parle de vaccination, de 

traçabilité ou alors de programmes 

d'assurance de la qualité, la longueur 

d'avance est bien perceptible. 

Malheureusement, l'information ne se 

rend pas au consommateur et il est 

dont impossible de savoir précisément 

ce que ce dernier pense de ces attri­

buts. Ce travail de différenciation de

leur produit compte parmi les 

meilleures décisions collectives des 

producteurs de bov ins. Il faut toutefois 

boucler la boucle.

UNE CHAÎNE MIEUX 

COORDONNÉE

La chaîne de production d'une 

coupe de viande démarre dans un 

champ de fourrages, passe par ties 

entreprises tie production tie bovins, 

puis aboutit dans un établissement tie 

détail, après transformation et distribu­

tion. Toutefois, dans sa planification, la 

chaîne tie valeur doit être conçue dans 

le sens inverse. En effet, toute chaîne 

de valeur doit tirer sa source tie l’uti­

lisateur final. Tout débute donc avec la 

compréhension la plus line possible 

ties besoins du consommateur, tie ses 

moyens, tie ses perceptions. Après 

coup, l'amont de la chaîne tie valeur 

doit être conçu en fonction de t e qui* 

l'acheteur final demande.

Or, bien malin celui qui peut tlire 

avec une certaine précision les dé­

férents types de produits bovins que le 

consommateur québécois demande. 

Ce qu'il achète présentement répond- 

il précisément a ses besoins? l’eul-êtrc 

des liions tie mart hé intéressants exis­

tent-ils, lesquels n'ont jamais, ou si 

peu, été exploités. Mais avant tie 

mettre en œuvre ties projets de 

développement tie produits nouveaux, 

il \ a nécessité de détenir une informa­

tion approfondie sur leur potentiel. 

D'ailleurs, comment savoir dans 

quelle mesure le consommateur est 

prêt à paver pour telle ou telle ( ara< 

téristique d'un produit? Bien sûr. il a 

été maintes lois prouvé que le ton- 

sommateur moyen réagit print ipale- 

ment au prix. Mais quelle proportion 

des consommateurs démontre un 

comportement diltérent? Assez de 

questions, la tilière a besoin tie 

réponses. Vivement des études de 

mart hé < ont luantes sur notre i onsom- 

mateur local.

D'ESSENTIELS PARTENARIATS

Bien évidemment, les producteurs 

tie bovins eux-mêmes ne sont pas en 

mesure d'amener une coupe tie bien! 

jusqu'à une tablette d'épicerie. Entre 

la ferme et la tablette, il \ .1 plusieurs 

étapes qui nécessitent la partit ipation 

d'autres maillons tie in tilière. Ainsi, 

pour arriver à la mise en place d'une 

< haine tie valeur au sein de laquelle 

chacun trouvera son compte*, et qui 

assurera ties prolits raisonnables et 

équitables a tous, des partenariats 

tl'atiaires constructits sont essentiels.

û UIP

CHUTE AJUSTABLE 
HYDRAULIQUE

Aussi disponible 

Barrière 5 ou 6 barres • Mangeoire diagonale 

Balance électronique - Guillotine 

Mangeoire à carcan - Cage de palpation ; 

Mangeoire à balle ronde J

CHUTE STANDARD & CHUTE TAILLE SABOT CHUTE AJUSTABLE MANUELLE
PORTE AUTOMATIQUE & PORTE AUTOMATIQUE ET PORTE HYDRAULIQUE

Portes interchangeables sur chacune des cages 

ABREUVOIR CHAUFFANT A

î? -

j

Équipement P.EB.
Wickham (Québec) JOC ISO 
Tel. : 810 308-7112 
Fax : 810 308-5276

Contactez-nous pour connaître le concessionnaire 

P.F.B le pins pris de chez vous.

J
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Mise en marchéllll

Un nouveau partenarial

ROBERT PREVOST

Agent t/e développement et mise en mari hé 

veau d’emlmuihe, 11‘IIQ

I
l y il quelques années déjà que les 

producteurs de veaux d'embouche 

du Saguenay—Lac-Saint-Jean recher­

chaient une façon de créer un lien plus 

direct avec les producteurs de bouvillons 

d'abattage, et ce, à l'intérieur d'un cadre 

de transaction bien défini. En 2000, un 

réseau de vente directe supervisée a été 

mis en place dans cette région par Réseau 

Encans Québec, en partenariat avec 

l'agence de vente des veaux d'embouche.

Le réseau a beaucoup évolué, il regroupe 

maintenant 0K vendeurs avant commercia­

lisé 2~()() veaux en 2007. De plus, telle 

formule a été implantée auprès d'autres 

producteurs au Québec, dont en Abitibi- 

Témiscamingue en 2007 où 1000 veaux ont été 

vendus lors de cette année.

les réseaux de ventes directes supervisés ont 

donc permis d'offrir un service de commercialisa­

tion à certaines régions éloignées moins bien 

desservies par le C irtuil îles encans spécialisés de 

veaux d’embouche du Québec. De plus, par ce système 

voir schéma », les producteurs vache-veau sont en mesure 

de répondre aux besoins ties parcs d'engraissement en 

leur offrant des veaux d'embout lie préconditionnés et 

uniformes.

Producteur de 
bouvillons d'abattage

•or'y  CD

i ,,-i CD

i iVjD"A

5>

mu
VOICI SOMMAIREMENT LE FONCTIONNEMENT 
DES RÉSEAUX DE VENTE DIRECTE SUPERVISÉE :

1. Les produt leurs élèvent ties veaux d'embouche selon un cahier de charge précis qui a été établi en collaboration avec les 

producteurs de bouvillons d'abattage afin de bien répondre à leur besoin.

2. Les veaux de chacun ties producteurs sont préalablement classés par du personnel attitré avant d'être vendus aux 

producteurs tie bouvillons d'abattage.

i. Les veaux ties producteurs sont regroupés lors de la livraison aux parcs d'engraissement.

4. Le prix de vente ties veaux d'embouche est déterminé selon une formule intégrant les prix du marché. La formule de prix 

a été préalablement négociée entre les producteurs de veaux d'embouche et de bouvillons d'abattage.

T. Un suivi est effectué auprès îles entreprises de bouvillons d'abattage afin de vérifier l'immunité, le classement et la 

croissance fies veaux d'embouche lors de l'engraissement, et ainsi, s'assurer de la satisfaction des acheteurs.

(>. Des ajustements sont effectués auprès fies producteurs de veaux d'embouche en fonction des commentaires des 

producteurs de bouvillons d'abattage.
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Un suivi est effectué auprès des entreprises de bouvillons d'abatage.

La m ise en p lace de réseaux de vente 

d irecte  supervisée est encore au jourd 'hu i 

en évolu tion. En se basant sur l'expé­

rience acquise au cours des dern ières 

années, vo ic i les c lés pouvant garantir le 

succès de ce type de réseaux :

• C om m unication constante entre deux 

des principa les com posantes de la 

filiè re bovine, soit les producteurs 

veaux d 'em bouche et de bouvillons 

d 'abattage;

• É tab lissem ent d 'une re lation de con­

fiance et m ain tien d 'une transparence 

dans les échanges entre les deux 

parties;

• Adaptation du produit en fonction du 

beso in des acheteurs;

• A justem ent rapide de la production de 

veaux d 'em bouche et du systèm e de 

com m ercia lisa tion à la suite de la 

ré troaction provenant des parcs 

d 'engra issem ent.

• Im plication soutenue des produc­

teurs de veaux d 'em bouche et de 

bouvillons d'abattage envers ce 

systèm e de com m ercia lisa tion.

A fin d'assurer que ces clés de 

succès subsistent, deux responsables 

de la m ise en m arché rattachés à 

R éseau Encan Q uébec, soit D anie l 

Zuchoski e t D ouglas brooks, s 'a ffa irent 

quotidiennem ent à créer e t à m ain tenir 

un lien entre les producteurs de veaux 

d 'em bouche et de bouvillons 

d 'abattage.

M êm e si les réseaux de vente 

d irecte supervisée se concentrent pour 

l'instant aux rég ions du Lac-Sain t-)ean 

et de l'Abitib i-Tém iscam ingue, le 

serv ice est aussi accessible sur base 

ponctue lle à l'ensem ble des produc­

teurs de vache-veau respectant le 

cah ier des charges des réseaux de 

ventes. D e plus, les producteurs de

bouvillons d'abattage en fa isant la 

dem ande peuvent avoir accès à ce 

serv ice d ’approvis ionnem ent.

Le développem ent de ce systèm e 

de com m ercia lisa tion est actue llem ent 

soutenu en partie par le Fonds de 

déve loppem ent et d 'am éliora tion de la 

m ise en m arché de l'agence de ventes 

des veaux d 'em bouche. En ce sens, le 

com ité de m ise en m arché des veaux 

d 'em bouche cro it à ce type de 

com m ercialisa tion qui perm et de 

rapprocher les producteurs de veaux 

d 'em bouche et de bouvillons 

d 'abattage

D ans l'optique d 'une filiè re bovine 

québécoise qui intègre chacun des 

m aillons de la production, l'ém er­

gence de ce type de réseau de vente 

v ient s'arrim er avec les outils de 

com m ercia lisa tion déjà en place au 

Q uébec.

PRESIDENT :

1071 chem in E ly 

M elbourne (Q uébec) JO B 2B0

Tél. Fax : 819 826-5271

SEC R ÉTAIR E : André Beaumont
162, rue D es É rables. Sainte-Catherine- 

de-la-Jacques-C anier, Q uébec) G OA 3M 0

Tél.: 418 875-2343 Fax : 418 845-6163

w w w .herefordquebec.ca

http://www.herefordquebec.ca


Vos associations

A N G U S
Les jugem ents A ngus se son t b ien dé rou lés en 2008 avec une bonne 

pa rtic ipation  à tou tes les expos itions . P as m o ins de sep t jugem ents  A ngus 

se son t dé rou lés du ran t l’é té .

N o tre V en te de fem e lles a eu lieu le 18 oc tob re de rn ie r à A sbestos 

e t a p roduit les m oyennes su ivan tes : 1 1 vaches à 1027 S , 16 tau res sa il­

lies à 1672 S et 16 génisses à 1120 S . Il y ava it p lus ieurs nouveaux  

ache teu rs à la ven te .

C ’est le tem ps de fa ire vos p lans pour le F orum m ond ia l A ngus à 

C a lga ry en 2009 . C e sera un événem ent à ne pas m anquer. C on tac tez  

l’A ssoc ia tion pour toute in fo rm a tion .

A uss i à ne pas m anquer : les ven tes de taureaux ce t h ive r.

Trudy Benton, secretaire — Tel. : BV) H77-5603

C H A R O LA IS
La race C haro la is é ta it rep résen tée ce t é té aux expos itions  de B rom e 

a ins i qu ’a l’E xpo-B reu f de V ic to riav ille . E n fa isan t des rep résen tations 

d ignes de m ention , ces é leveurs on t reçu de nom breux p rix . T ous ceux 

qu i dés iren t rése rve r un espace pub lic ita ire  dans no tre  revue L’A van tage  

C haro la is peuven t le fa ire dés m a in tenan t. C on tac tez S leeve P ou lin au 

418 46-1 -4221 . N o tre fie ldm an , A ndré P érusse est tou jou rs d ispon ib le  

pour répondre à vos questions . V ous pouvez le jo ind re  .tu 41 B 42 1 -4012 . 

Laurent lourdain, secrétaire — Tel. : 4311 799-24  13

H E R E F O R D
E n ju in e t ce t au tom ne , 160 tau res H ere ford son t parties pour la  

R uss ie . A u cours de l’é té, nos é leveurs on t pa rtic ipé à d ix expos itions e t 

à l’E xpo-B reu f avec 99 tê tes .

N o tre assem b lée annue lle  aura lieu le 7 décem bre à V ic to riav ille . 

N ’oubliez pas qu ’en ache tan t un tau reau H ere fo rd en 2008 , vous courez 

la chance  de gagner 1000 S .

André Beaumont, secrétaire — Tél. : 41H 1173-214 t

P IÉ M O N TA IS
P ie rre C aron a reçu les m em bres de l’A ssoc ia tion à sa fe rm e du H ic 

pou r le p ique-n ique annue l qu i a lieu le 16 aoû t de rn ie r. Le lendem a in ,

les pa rtic ipan ts en p ro fita ient pour v is ite r les ja rd ins de M étis .

L’A ssoc ia tion rem erc ie les partic ipan ts aux d iffé ren tes expos itions 

de 2008, pa rticu liè rem en t à l’E xpo-Boeu f où s ix é leveurs  on t pa rtic ipé  e t 

p résen té 22 bov ins . La G rande C ham p ionne a é té S h im a’s T essa T ayn ie  

de la  fe rm e D ave e t R ose S tew art, e t le  G rand C ham p ion , U 2 de la fe rm e 

L . B . P iém on la is 2000 S E N C . Le m eilleu r é leveur e t m e illeu r exposan t a 

é té la fe rm e de D ave e t R ose S tew art de l’O n tario .

L ’A ssoc ia tion est auss i très heureuse d ’avo ir com m and ité  la v iande  

lo rs du souper tlu vendred i à E xpo-B oeuf 2008.

Angèle Beauchamp, secrétaire —  Tél. : 4311 532-3714

S IM M E N T A L
C ’est le 27 sep tem bre dern ie r que se tena it la ven te annue lle de  

fem e lles de l’A ssoc ia tion S im m enta l du Q uébec. P our une tro is ièm e 

année consécu tive , l’événem ent é ta it jo in t à la ven te annue lle de la  

F e rm e G agnon de  C hénév ille . C ’es t une m oyenne de 3535 S que les 45  

lo ts m is à l’enchère on t cum ulée. Le p lus hau t p rix de la ven te a é té  

décroché par une tau re sa illie  de un an consignée  par la F erm e G agnon. 

L’an im a l a é té acqu is pa r P rospect H ill S im m enta ls & B oss C a tlle  C o de 

l’O n ta rio . D ’au tres su je ts , cons ignés par nos m em bres, on t trouvé p re ­

neur au Q uébec, en O nta rio , en S aska tchew an , vo ire m êm e en 

C o lom b ie -B ritann ique . D e te ls résu lta ts tém o ignen t de la qua lité  géné­

tique  é levée de chez nous.

L’année 2008 m arque le  40 ’ ann ive rsa ire  de l’A ssoc ia tion S im m enta l 

canad ienne . L’A S Q  a sou ligné l’événem ent lo rs  de la tle rn iè re  éd ition de  

l’E xpo-B œ uf. P our l’occasion , les m em bres é ta ient conv iés à une récep ­

tion \ ins e t from ages. Le rassem b lem en t a éga lem en t pe rm is d ’honore r 

les m em bres de 25 ans e t p lus de v ie S im m enta l. A fin de c lô tu re r la  

récep tion , l’A S Q  a p rocédé à son tirage annue l. M arce l B lou in e t B eno it 

B eauregard on t eu la m a in chanceuse  en rem portan t un créd it de 2500 S 

su r l’acha t d ’une fem e lle lo rs de la ven te de fem e lles 2009 tenue par 

l’A ssoc ia tion .

E n te rm inant, c ’es t le sam edi 13 décem bre qu ’au ra lieu l’assem blée 

généra le annue lle . La rencon tre sera tenue à l’H ô te l Q ua lity S u ites de 

D rum m ondv ille .

Sandra Berthiaume, secrétaire — Tél. : B19 393-4433

III1H6
JE M E N T  

F E R M E

Los p rodu i tou rs qu i pa rtic ipen t à un a to lio r do fo rm ation  V erified B eef P roduction (V B P ) on t m a in tenan t jusqu 'au 31 

décem bre 2008 pour déposer une dem ande d 'acha t d 'équ ipem en t. A gricu ltu re et A groa lim en ta ire C anada a 

p ro longé la da te bu to ir a fin qu 'un |)lus g rand nom bre de p roducteu rs pu issen t béné fic ie r du financem ent d ispon ib le  

g râce  au P rogram m e canad ien de sa lubrité e t de qua lité  des a lim en ts . Les p rocha ins a te liers de fo rm a tion  V erified B ee f 

P roduction se ron t su iv is d 'une  con férence  su r les résu lta ts du con trô le  de la vacc ina tion aux encans spéc ia lisés .

P R O G R A M M E D 'A ID E A L 'A C H A T D 'E Q U II 

P O U R LE S S Y S TÈ M E S D E S A LU B R IT É À LA

V O IC I LE S D A TE S D E S P R O C H A IN S A TE LIE R S :

1H novem bre 13 h - Hôtel le Président Sherbrooke Isession en anglais)
1 1l novem bre 19 h - Hôtellerie Le Boulevard Sherbrooke Isession en français)
19 novem bre  19 h 30  - Érablière la Pente Douce Isession en français)
25 novem bre  19  h - Restaurant/Motel Le lournel Saint-loseph-de-Beauce (session en français)
26 novem bre  13  h - Motel Bon Air Pont-Rouge (session en français)
26 novem bre  19  h - Centre municipal Sainte-Agallw-de-Lotbinière (session en français)

Pour information ou inscription : contactez Nathalie Côté, au 431) 679-0540. poste B46I) ou ncote^upa.qc.ca
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I L e s  d e r n i è r e s  d o n n é e s

Statistiques

V E A U X  D ’ E M B O U C H E  

V e n t e s  a u x  e n c a n s  s p é c i a l i s é s  d u  Q u é b e c  

M â le s  5 0 0 - 6 0 0  I b

B O U V I L L O N S  D 'A H A T T A G E  

V e n t e s  a u x  e n c h è r e s  p a r  o r d i n a t e u r  d u  Q u é b e c  

C h a r g e m e n t s  c o m p le t s  d e  b o u v i l l o n s  " A I - A 2 " ,  E A B  f e r m e

- - - - - - 2 0 0 7

V A C H E S  D E  R É F O R M E  

E n c a n s  p u b l i c s  d u  Q u é b e c  

( c a r c a s s e  :  c a l c u l  a v e c  4 4  %  d e  r e n d e m e n t )

- - - - - - - 2 0 0 7  v i f

1 1 3

1 0 2

9 0

7 9

(M

5 7

4 5

V E A U X  L A I T I E R S  D ’ E N G R A I S S E M E N T  

E n c a n s  p u b l i c s  d u  Q u é b e c  

B o n s  m a le s  d e  t o u s  p o id s

V E A U X  D E  G R A I N

V e n t e s  u u x  e n c h è r e s  p a r  o r d i n a t e u r  d u  Q u é b e c

M o in s  l e s  f r a i s  d e  g e s t i o n  d e s  s u r p l u s

V E A U X  D E  L A I T

V e n t e s  d i r e c t e s  a u x  a b a t t o i r s  d u  Q u é b e c

j a m  f e v r  m a r s  a v r i l m a i ju in  ju i l a o û t s e p t n o v  d e c

2 0 0 h 3 1 4  . < 0 f t  3 1 1  3 0 . ! H 0  2 X 7

2 0 0 7  < 0 S  < 0 0  < 0 0 7 0  " * 6 0  ! » 7 0 < 1 7  3 1  S

ramra.raHHiim.GiH.HH
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Services techniques et prophylaxie animale

UN PARTENARIAT 
L’ÉLEVEUR ET LE TECHNICIEN

UINGTsNEUFiANS:
DJEXISTENM

«sas

veau:

**, s

■rfrr

ri SIÈGE SOCIAL
v-V’ 5470, rue-Martineau, 

Salnt-HvaclUhe (Qc) J2R,1.W8
I) 796-4345

Cent r e d ’a ba t t a g e
ilnte-Claire,

J7M1M2
. _  ________ / 1800 251-2055

. /' fax : (450) 478-4589

'www.ecolait.com
’ >

Tel.: (450) 71 me i

La Plaine

V^jüi
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La constance de nos recherc 
élevage, l’assistance la mieux adaptée 
performances réalisées grâce aux 70

Afin de satisfaire aux conditions sanitaires, d’hygiène, de qualité supérieure et pour une 
leure rentabilité de leurs activités, notre équipe de techniciens spécialisés offre aux 
eurs une combinaison d’efforts et de conseils pour leurs installations, système de 
Jlation et agencement des bâtiments.

apportent également une aide précieuse au niveau de la prophylaxie, grâce aux 
ncepts élaborés dans les grandes entreprises européennes, leader mondiaux dans la 

production vitellière.

s productions animales doivent s'adapter en permanence à un environnement 
• constante évolution. Pour cela, chacun doit maîtriser parfaitement ses techni J 

d'élevage et les faire évoluer en tenant compte des contraintes imposées pa 
disponibilité des animaux ainsi que par les besoins des consommateurs.

Ce savoir-faire à un vecteur :
Une équipe de techniciens  

qui sait écouter et
conseiller. Ær

http://www.ecolait.com


Le chef de file

veaux de lait et
de veaux d

ébec

3700, boul. Laframboise 

Saint-Hyacinthe (Québec) J2R 1L1 

Tél. : 450 773-5282 

Téléc. : 450 250-3700 

Courriel : delimax@delimax.com 

Internet : www.delimax.com

kkcfeJevew!,
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t 55* A VOTRE SERVICE

Contrat d’élevage et financement disponibles.

• Produits conçus et fabriqués au Québec, 

aliments d’allaitement

pour veaux de lait.

Gamme complète de produits 

pour veaux de grain.

• Veaux sevrés disponibles en tout temps. 

•Service d’achats et livraison de petits veaux.

• Service de transport disponible.

mailto:delimax@delimax.com
http://www.delimax.com

