
Cahier publicitaire



309347

RÉDACTION
Tél. : 819 564-5454
redaction@latribune.qc.ca
Téléc. : 819 564-8098

PUBLICITÉ
Tél. : 819 564-5450
Téléc. : 819 564-5482

ANNONCES CLASSÉES
Tél. : 819 564-2222
Téléc. : 819 564-5482

ABONNEMENTS
Tél. : 819 564-5466
1 800 567-6955

latribune.cyberpresse.ca
1950, rue Roy,
Sherbrooke, J1K 2X8

COORDINATION: Alain LeClerc

TEXTES : Guylaine Fisette, Caroline Bouchard et
Stéphanie-Élizabeth Le Sieur

MISE EN PAGES : Stéphanie-Élizabeth Le Sieur

GRAPHISME : Lise Blouin

RÉALISATION : équipe de production de La Tribune

PRÉSIDENTE ET ÉDITRICE
Louise Boisvert

PUBLICITÉ/DIRECTEUR
Sylvain Denault

PUBLICITÉ/ADJOINT(E)S
Sophie Thibaudeau
Alain LeClerc

Cahier publicitaire

PME

PME  ____________________________________________________________________
S

2
 

 
 

 
L

a
 T

r
ib

u
n
e

 -
 S

h
e

rb
ro

o
k

e
 v

e
n

d
re

d
i 

1
5

 o
c

to
b

re
 2

0
10

 -
 C

a
h

ie
r 

p
u

b
li

c
it

a
ir

e
  

Le défi de l’innovation

Les PME détiennent la clé de la prospérité future du Canada

Investir dans l’équipement :  
un bon début

Comment adopter  
une mentalité d’innovation 

1. Élaborez, avec l’aide de votre équipe, une 
stratégie d’innovation en vue d’améliorer 
vos produits et services, vos processus, 
votre stratégie de marketing, votre modèle 
d’affaires et votre chaîne d’approvisionne-
ment. Tenez-la à jour.

2 .Exploitez la créativité de vos employés. Ils 
connaissent intimement votre entreprise et 
votre industrie et sont souvent votre meilleu-
re source d’idées.

3. Recueillez les idées et la rétroaction des 
fournisseurs, des clients et des autres par-
ties prenantes. Il peut s’agir de quelque chose 
d’aussi simple que de changer un processus, 
d’adapter un produit à un nouveau marché 
ou d’explorer de nouvelles façons d’attein-
dre les clients.

4. Investissez dans les immobilisations, en par-
ticulier les technologies de l’information et 
des communications, qui accroissent votre 
compétitivité. Vu la vigueur du dollar cana-
dien, le moment pourrait être particulière-
ment bien choisi.

5. Ne cherchez pas la formule magique. Es-
sayez plutôt d’apporter des améliorations 
graduelles.

6. Informez-vous en vous documentant sur 
l’innovation, le changement et la créativité. 
Participez à des conférences et voyagez.

7. Essayez de nouvelles idées. Si elles échouent, 
gardez confiance. Dites-vous que vous êtes sur 
la voie de l’innovation.

Source : www.bdc.ca



Groupe régional

d’activité partenariale

(GRAP)

Journée des entreprises d’économie sociale de l’Estrie

www.economiesocialeestrie.ca

Passons à l’action

avec le Réseau !

Passons à l’action

avec le Réseau !

Monsieur Jean-Claude Thibault
vice-président et membre fondateur de la

Coopérative de solidarité agroalimentaire de Racine

Monsieur Maurice Bernier
président de la Conférence

régionale des élus de l’Estrie

Présidents d’honneur

Partenaires Médias

Au programme
de la journée :

sur des pratiques gagnantes

en place pour la prochaine année

Rendez-vous auwww.economiesocialeestrie.ca

pour consulter le programme détaillé!

(Gestion Syral)

au 819 823-9874

1311146
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Qu’est-ce que l’économie sociale  
marchande?

Réseau des entreprises d’économie sociale de l’Estrie

Passons à l’action  
avec le Réseau!

IMACOM, FRÉDÉRIC CÔTÉ 

Le comité de coordination du REES-Estrie

Enrichissez vos ressources

Emplois Compétences 

Une entreprise d’ici  
qui réinvestit ses profits  
dans la collectivité



Le 15 décembre 2010,

le prix sera attribué parmi tous ceux et celles
qui auront fait l’essai gratuit de La Tribune

en version électronique entre le 5 octobre et le 14 décembre 2010.

Ça vous intéresse? Rien de plus simple! Allez au www.latribunesurmonordi.ca

Visitez LaTribuneSurMonOrdi.ca
et courez la chance de gagner un iPad d’une valeur de 550$.

Consultez La Tribune en version intégrale où que vous soyez :
les mêmes pages, les mêmes cahiers, le même contenu et les mêmes publicités!

Faites-en l’essai gratuitement pendant 2 semaines.
Vous serez du même coup admissible

au tirage du iPad.
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Gare aux raccourcis en matière d’écomarketing

Ajoutez de la substance  
à votre message vert

Conseils en matière d’écomarketing 

1. La demande de produits écologiques est 
en hausse, mais ce n’est pas une garantie 
de succès.

2. Les produits verts doivent pouvoir rivaliser 
avec les produits traditionnels.

3. Veillez à ne pas donner prise à des accusa-
tions d’écoblanchiment.

4. Étayez vos déclarations environnementales 
par une certification indépendante.

5. Les produits ne se prêtent pas tous à un 
marketing vert  choisissez avec soin.

6. Vous n’avez pas besoin d’être écologique 
sur toute la ligne, pourvu que vous puissiez 
démontrer votre engagement.

7. Les pratiques écologiques sont, en soi,  
bonnes pour les affaires et rehaussent l’ima-
ge d’une entreprise.

Source : www.bdc.ca



Des experts réunis sous un même toit, à vos côtés.

marché commercial
et industriel

marché nouvelle
économie

marché immobilier
et institutionnel

marché agricole

L’équipe de M. Daniel Bisaillon, directeur principal, développement
des affaires commerciales, industrielles et agricoles, région de l’Estrie :
Élise Champigny, Pascal Bélanger, Jessy Mélançon, Guy Levesque,
directeurs de comptes.

desjardins.com/cfe-estrie

Bureau de Sherbrooke et du Haut-Saint-François 819 821-2201

Bureau de Coaticook 819 849-0434

Bureau du Granit 819 583-3373

Bureau de Memphrémagog 819 847-0007

Bureau du Val-Saint-François et d’Asbestos 819 845-2424

Nos experts parlent le même langage que vous.
Notre équipe de développement des affaires est composée d’experts qualifiés, entourés d’une
soixantaine de professionnels des services aux entreprises répartis dans cinq bureaux. Ils appuient
la moyenne entreprise et les PME en forte croissance de la région dans leurs projets d’expansion,
de fusion, d’acquisition ou de transfert d’entreprise.

Notre expertise est grande. Ce qui nous permet d’avoir une vision globale de la situation et de
vous aider à prendre les bonnes décisions.

Estrie
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Des experts réunis sous un même toit, 
à vos côtés

Un partenaire majeur  
dans le développement des vos affaires

Le Centre financier aux entreprises Desjardins de l’Estrie 

Un centre d’experts  
dédiés aux entreprises

Pensez « fiabilité » 

La planification est impérative 

Comment les PME 
peuvent profiter des chaînes 
d’approvisionnement mondiales

Suite du texte à la page S6



1312168

Pour
Par des entrepreneurs

¤ Consultation

¤ Mentorat

¤ Études de marché

¤ Cliniques d’experts

¤ Conférences

www.dobsonlagasse.ca
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1311596

200, des PME, Sherbrooke (arr. Brompton), QC J1C 0R2

Tél. : 819 846-2010; téléc. : 819 846-3050

Tourné vers l’industrie

www.motrec.com

Établissez un partenariat  
avec un exportateur

Ayez un pied dans la place

Soyez transparent

Protégez vos intérêts 

Demandez conseil

Suite du texte de la page S5



MENU VÉGÉTARIEN DISPONIBLE SUR DEMANDE
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Offrez-vous un party des fêtes  
peu banal! 

La Marieuse et Les Événements MG

Deux PME sous un même toit 
pour organiser vos événements

COLLABORATION SPÉCIALE

À la barre des entreprises sherbrookoises 

La Marieuse et Les Événements MG depuis 

près de 10 ans, Mélanie Goulet a su dévelop-

per un savoir-faire qui se démarque, pour le 

grand bénéfice de ses clients!

PGE (Pro-Gestion Estrie)

Propulseur de vos projets

IMACOM, RENÉ MARQUIS

« Concepto International », l’entreprise 

d’entraînement de PGE (Pro-Gestion  

Estrie), permet à quelque 60 personnes par 

année d’occuper un poste afin de les aider à 

parfaire leurs compétences et faciliter leur 

retour sur le marché du travail. Résultat : 

80 % de celles-ci trouvent un emploi dans 

leur secteur d’activité.



Téléphonie IP
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Détaillant agréé
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GS/C Communication

Une expertise branchée sur vos besoins

Les téléphones IP Panasonic sont élégants, faciles à utiliser et efficaces. Avec leur grand 

afficheur à cristaux liquides, faciles à lire, et leur choix de quatre angles d’inclinaison, ils 

facilitent la tâche à leurs utilisateurs tout en charmant l’œil! Un produit distribué en Estrie 

par GSC Communication.

Connectez votre entreprise au moyen d’une solution conçue pour répondre à vos besoins en 

constante évolution. Avec des applications intégrées de productivité d’affaires et la mobi-

lité du sans fil, tout cela sur une plateforme de réseau commune qui permet de connecter 

tous les utilisateurs où qu’ils soient.

Avec la téléphonie IP,  

la communication est simplifiée  

et les possibilités sont illimitées.


