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Projet avorté de Louiseville

Reynolds rembourse
41 000%
pour les demandes de dezonage

JEUDI, LE 24 OCTOBRE àomde 19 h
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PRESENTATION
DES NOUVEAUX MODELES
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à partir de 19 h

 

 

   
* Dégustation de vins et fromages.
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  TARIFS D'ABONNEMENT (Taxes Incluses):

Canada (6 mois)...19,65 $
Canada (12 mois)...36,98 $
Autres pays: un an ...................86,67 $
Mensuel(retrait pré-autorisé)2,90 $

  
    
     

 

Président Dreceu géré: 880, Notre-Dame, Berthierville, (514) 836-6231 Représentant

60 ans.…une histoire de service et de bonne entente!

Ciaude Desgagnés
Représentant 2
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Des vandales causent

v

de lourds
dommages à la piste d’hébertisme
 

par Jean-Guy Pinel
 

“Avec tous les gens qui demeurent à pro-
ximité du terrain de jeux, je ne comprends
pas qu'on puisse faire un tel camage sans
que personne n'en ait connaissance ou ne
pense nous alerter, sinon la police,” disait
bien dépité, jeudi après-midi, le directeur-
général de ville Saint-Gabriel, M. Robert
Desrosiers, alors qu’il visitait le terrain de
jeu de la rue Plante, où, une fois de plus,
des vandales se sont attaqués à la piste
d’hébertisme.

Les dommages sont tellement considérables
qu'il a fallu certainement une certaine machine-

rons au printemps,” de dire le directeur-géné-
ral de la ville. Une équipe d’employés munici-
paux a d’ailleurs passé la journée de jeudi à net-
toyer le terrain et récupérerle bois.

Et chez vous?

Les actes de vandalismec’est courant à Saint-
Gabriel. Il est difficile de conserver une décora-
tion extérieure, que ce soit un bac de fleurs, des
drapeaux et même une boite à malle.

Le conseiller Gaétan Gravel qui est aussi pré-
sident du Festival provincial de la motoneige
nous a dit s'être rendu au terrain de courses sur
le terrain de la Francon. Comme par les années
passées, aucune vitre n’a résisté au passage des
vandales.

 

 

 

 
 

Photo Pinet

Les employés de ville Saint-Gabriel s'occupalent, jeudi, à nettoyer les dégâts causés par les vandaies à la

piste d’hébertisme.

rie pour les causer. On pense, entre autres, a des
véhicules tout terrain qui aurait pu servir a tirer
des poutres et a les jeter plusieurs metres plus
bas. Les véhicules tout terrain sont souvent in-
voqués lorsqu’il y a des actes de vandalismes,
notammentsur les sentiers de ski de fonds ou à
la piste de course de motoneiges. Ce sont des en-
droits difficilement accessible sans ces véhicules.

Mais le parc de la rue Plante est située en
pleine ville. Tout au tour il y a des maisons uni-
famiales. Et pourtant, mêmesi la ville a un em-
ployé qui répond aux appels 24 heures par jour,
personne n’a donné l’alerte quand on a pratique-
ment démoli le téléphérique, quelques ponts
mouvants et autres accessoire de cette piste
d'hébertisme construit par le club Optimiste à
l’été 1982.

“Nous allons nettoyer le terrain, enlever
ce qui est dangereux et nous reconstrui-

On sait que plus tôt, cet été, on avait décou-
vert que le relais des sentiers de ski de fonds
avait été ravagé et que la grande vitre panora-
mique avait été brisée, des dommages de plus de
1,000$. Ces actes de vandalisme font craindre
quelque peu le propriétaire du théâtre d'été Mol-
son, Roger Lussier, lui qui se prépare à installer
une immense tente sur le terrain du Chalet du
Domaine. “Je crois qu’il va me falloir un
gardien permanent. Je vais prévoir une
chambre pour ce gardien dans le plan
d’aménagement du chalet,” nous dit-il.

Pour sa part le directeur général de Saint-Ga-
briel, Robert Desrosiers conclut: “Si vous voyez
quelqu'un après commettre un acte de van-
dalisme sur la propriété de la ville, appelez
nous a 835-2202. Il y a un service de 24 heu-
res. Nous enverrons immédiatement quel-
qu’un vérifier.”

 

Par Pierre Bellemare

La compagnie Reynolds paie finalement
une bonne partie des frais encourus par
Louiseville pour tenter d'obtenir le dézona-
ge des terrains convoités pour l’implanta-
tion de l’usine de jantes de roues d’alumi-
nium sur son territoire. Le dossier a fait
l'objet de discussions à quelques reprises
au cours des derniers mois au sein du
conseil municipal et, il y a quelques jours,
la compagnie a transmis un chèque de
28,386$ à la ville.

Cette somme représente la moitié de la fac-
ture. Et elle est supérieure de 8,386$ à l’engage-
ment écrit signé initialement par la compagnie,
en octobre 1989. Par contre, elle équivaut à ce
que Reynolds a mentionné au maire Sylvain De-
saulniers dans une lettre acheminée au début de
1991 et qui n’a pas été diffusée publiquement.

Reynolds rembourse aussi un montant de
13,028$ qui a trait aux démarches de dézonage
mais qui lui a été facturé directement plutôt
qu’à la ville. La compagnie mentionne dans sa
réponse du 27 septembre, faisant suite à la let-

suppléant Ginette Aubin-Caron, ne pas avoir
préalablement été informée de cette dépense
mais accepter de la payer, à la lumière de ce qui
s’est passé.

Globalement, les frais de la demande de dézo-
nage se chiffrent donc à 69,801.66$. Dont
56,773.66$ à la charge dela ville et que la multi-
nationale rembourse à 50%.

Une présentation détaillée des dépenses rat-
tachées aux démarches effectuées auprès de la
Commission de protection du territoire agricole
et de son Tribunal d’appel accompagnait la mis-
sive acheminée par Mme Aubin-Caron au siège
social de Reynolds à Richmond en Virginie, au
mois de septembre dernier.

Avec cette bonne nouvelle, Louiseville ferme
le dossier Reynolds. Un montant de 20,000$
avait été inscrit comme paiement à venir aux
états financiers de 1990, suivant l'engagement
de départ de Reynolds, et le chèque de 28,386$
met un terme aux discussions.
Mme Aubin-Caron a donné l’assurance que la

compagnie est toujours la bienvenue en territoi-
re louisevillois si un autre projet vient qu'à poin-
dre.

 

 

Conseillère à Louiseville

“Nous ne voulons
faire les manchettes
pour des peccadilles”

(Ginette Aubin-Caron)

plus

 
 

(P.B.) Tourner la page aux
chicanes des dcrniers mois sur
certains sujets et recommencer
où Louiseville en était rendue
suite à la fusion avec l'ex-muni-
cipalité de Saint-Antoine-de-la-
Rivière-du-Loup est ce qui inci-
te quatre des cinq membres res-
tants du conseil municipal loui-
sevillois à se ranger derrière la
candidature de M. René Ricard
à la mairie. Il n’y a pas 36 rai-
sons, il n'y en a que deux.

Questionnée par un citoyen lors
de l’assemblée régulière du mardi
15 octobre dernier, la maire sup-
pléante Ginette Aubin-Caron s’est
faite le porte-parole de ses trois
confrères pour expliquer leur posi-
tion. La question l’a surprise mais
la réponse a suivi peu de temps
après.

Elle a pris la parole après que le

conseiller Raymond Lesage wit Inn
cé un “C’est parce que c'est no-
tre choix”, au citoyen question
neur, M. Robert Fortin

Equipe

Mme Aubin-Caron, qui a vu ses
propos être partagés par MM. Ber.
geron, Lampron et Lesage, n men-
tionné avoir eu l’occasion de tra-
vailler de 1987 à 1989 avec M. Ri-
card et de 1989 à 1991 avec Mme
Jocelyne Elliot-Leblanc et les avoir
bien connus. “Nous voulons tra-
vailler en équipe, laisser les
chicanes. Nous ne voulons plus
faire les manchettes pour des
peccadilles”, a-t-elle enchaîné.

Pour eux, M. Ricard est le candi-
dat qui répond le plus à leurs be-
soins. “On veut reprendre où ça
s’est laissé”, n conclu le conseiller

Germain Lampron.

 

 

Le Bloc Québécois en
campagne de financement
dans Berthier-Montcalm  
 

 

Par Alain Bellehumeur

Depuis le 10 octobre dernier,
le Bloc Québécois vit sa premie-
re campagne de financement.
C’est à Trois-Rivières que cette
levée de fonds pour les régions
de la Mauricie et du Centre du
Québec a été lancée par le pré-
sident de la campagne, Louis
Plamondon, en présence des
présidents des comités provi-
soires de Berthier-Montcalm,
Champlain, Drummond, Lotbi-
niére, Richelieu, Saint-Maurice
et Trois-Riviéres.

Cette première campagne se

veut modeste. L'objectif de chacun
des comtés est de 5,000$. On comp-
te aussi recruter 200 sympathi-
sants entre le 15 octobre et le 15

novembre.

Dans Berthier-Montcalm

En ce qui touche le comté de
Berthier-Montcalm, les membres

 

du comité provisoire se disent
confiants d'atteindre leur objectif

Cette campagne de financement
se déroule de façon simultanée à la
structuration et à l'organisation du
Bloc Québécois dans chacune des

municipalités du comté. “Le tra-
vail ne manque pas pour fous
ceux et celles qui ont à coeur
les intérêts du Québec”, note Me
Michel Bellehumeur, président du

comité provisoire dans Berthier-
Montcalm.

L'occasion est aussi belle pour
regrouper tous les souverninistes
du Québec, estime-t-il, “tous ceux
qui désirent faire entendre la
voix du Québec à Ottawa.”

Le Bloc Québécois porte In dé-
marche souverniniste. “I! nous
faut maintenant lui donner les
moyens de bien remplir ce
rôle”, d'ajouter Me Michel Bellehu-
meur.

Le Bloc Québécois est à prendre
réellement forme dans Berthier-
Montcalm.
 

       
 

 

financement de cette formation

Michel Bellehumeur, président provisoire du Bloc Québécois dans te comté

Berthier-Montcaim, et Louis Plamondon, député et président de la campagne
politique.
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Boulay propose son

expérience etsa
disponibilité à Saint-Justin  
 

 

Par Pierre Bellemare

[es nouvelles lois qui surgis-
sent duns le monde municipal
et la réforme Ryan sont des su-
jets préoccupants pour les élus
municipaux et le maire sortant
de Saint-Justin, M. Bertrand
Boulay, juge qu’il faut de l’expé-
rience et de la disponibilité
pour pouvoir agir efficacement.
I est bien placé pour le savoir;
lui qui est à la tête de sa muni-
cipalité depuis dix ans.

Il sait bien les heures qu’il faut
consacrer à un tel poste. La prépa-
ration de la contestation en Cour
supérieure du volet “police” de la
réforme sur la fiscalité municipale,
effectuée en collaboration avec cinq
autres localités et l'UMRCQ (Union
des municipalités locales et des mu-
nicipalités régionales de comté du
Québec), lui en a d’ailleurs donné
une autre preuve.

C'est en prenant cela en considé-
ration que M. Boulay a décidé de
solliciter un renouvellement de son

 

Par Alain Bellehumeur

“Lorsque les citoyens nous
disent qu'il faut que cela chan-
ge et qu’il y ait du nouveau à
Berthierville, nous croyons que
cette demande doit être satis-
faite”, raconte le candidat à la
mairie et porte-parole de l’équi-
pe du Bon Sens, Serge Patenau-
de.

M. Patenaude, dans un commu-
niqué émis la semaine dernière, es-
time que son équipe offre ce vent de
nouveauté “indispensable à
l’établissement d'un climat
d'harmonie dans notre ville” |
va plus loin a ce sujet: “Cette har
monie existera seulement si ce
conseil municipal ne privilégie
aucun intérêt particulier au
détriment de la collectivité.”

L'équipe du Bon Sens croit que
cette harmonie “se réalisera en dé-
veloppement de façon équitable
chaque quartier et chaque secteur
d'activités” de la ville de Berthier-
ville.

Trois des membres de l'équipe
du Bon Sens ont été élus sans oppo-

mandat, cette année.
Celui qui a aussi été conseiller

durant quatre ans avant d'accéder
au poste de maire est A sa retraite
depuis quelques années. Agé de 63
ans, l'homme est aussi préfet de la
MRC de Maskinongé depuis un peu
plus d'une douzaine de mois.

S'il est élu, il en sera à sa quin-
zième année à la table du conseil
municipal.
 

 

  

sition. Il s’agit, rappelons-le, de
Claire Turcotte, dans le quartier
numéro 2, de Daniel Souliéres,
dans le quartier numéro 3, et de
Denise Bellehumeur, dans le quar-
tier numéro 5.

L'équipe du Bon Sens est main-
tenant complète puisque Suzie Ber-
geron, caissière dans un établisse-
ment financier berthelais, se joint
au groupe. Il tentera de se faire éli-
re dans le quartier numéro 1.
 

  

4   
Suzie Bergeron, candidate de

l'équipe du Bon Sens, à Berthierville,
dans le quartier numéro 1.

 

 

était retenu à con travail.

Photo Jeer-Quy Pinel

Les membres de l'équipe Robert Charette ont reçu l'appui du maire sortant
Jacques Serrazin, vendredi soir. MM. Sarrazin et Charette montrent le poster
de l'équipe en présence de cing des six candidats aux postes de conseillers
soit Roch Desroclers (siège no 1), Maurice Sarrazin (no 2), Jeoques Dufresne (
no3) Gabriel Lefrenière (no 5) et Alphonse Mondor (no 6). Larry Subrani (no 4)

     

    

 

 

 

    
Photo Jean-Guy Pinel

L'équipe Goyette a présenté son programme, dimanche matin, dans le cadre des élections municipales
dans la municipalité de paroisse Saint-Gabriel. Cette équipe est formée de Jocelyn Champagne, Hervé Doyle,
Mario Lessard, Gaétan Goyetie, Serge Lessard, Gisèle Comeau et André Charbonneau.

Électionsà la paroisse Saint-Gabriel . .

Pour l’équipe Goyette: priorité
de maintenir un bas taux de taxes

 

par Jean-Guy Pinel

“Pour nous, ce sera une priorité de
maintenir le taux de taxation le plus bas
possible pour l’ensemble des contribua-
bles” a déclaré dimanche avant-midi, le
candidat à la mairie de Saint-Gabriel pa-
roisse, M. Gaétan Goyette.

Il croit que les quatre prochaines années se-
ront difficiles, surtout à cause de la réforme
Ryan. Par contre la situation financière de la
municipalité est saine et il promet de la mainte-
nir ainsi. Mais comme le gouvernement deman-
de aux municipalités de collecter pourlui, il fera
indiquer clairement sur les comptes de taxes le
montant d'argent qui sera imposé pour être re-
mis au gouvernementet le montant d'argent qui
servira à l'administration municipale.

Programme

Le programme de M. Goyette est assez austè-

re. “Avec l’entrée en vigueur de la réforme
Ryan, les quatre prochaines années seront
marquées par l’incertitude. Il est donc im-
pensable de faire des promesses électora-
les,” a-t-1] dit.

Budjet

A méme un budget normal, des travaux peu-
vent étre entrepris tel que la réfection et la cor-
rection de fossés, l’asphaltage de certaines rues,
de nouvelles lumières, etc. M. Goyette et son
équipe étudieront également la possibilité d’éta-
blir un programme visant à encourage la cons-
truction domiciliaire.

Il promet également d’être très attentif aux
besoins de nouvelles industries qui voudraient
s'installer dans la municipalité.

Pour les cultivateur, il les assure de son ap-
pui dans leurs demandes auprès des gouverne-
ments. M. Goyette a dit croire que ses 12 années
comme conseiller lui donne l’expérience néces-
saire pour prendre en charge l’avenir de la mu-
nicipalité.
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Pour l’équipe Goyette:priorité
de maintenir un bas taux de taxes

 

 

 

 

“Pour nous, ce sera une priorité de
maintenir le taux de taxation le plus bas
possible pour l’ensemble des contribua-
bles” a déclaré dimanche avant-midi, le
candidat à la mairie de Saint-Gabriel pa-
roisse, M. Gaétan Goyette.

I croit que les quatre prochaines années se-
ront difficiles, surtout à cause de la réforme
Ryan. Par contre la situation financière de la
municipalité est saine et il promet de Ja main-
tenir ainsi. Mais comme le gouvernement de-
mande aux municipalités de collecter pour lui,
il fera indiquer clairement sur Jes comptes de
taxes le montant d'argent qui sera imposé pour
être remis au gouvernementet le montant d’ar-
gent qui servira à l'administration municipale.

Programme
Le programme de M. Goyette est assez aus-

tère. “Avec l'entrée en vigueur de la réfor-
me Ryan, les quatre prochaines années se-
ront marquées par l'incertitude. Il est
donc impensable de faire des promesses
électorales,” a-ti) dit.
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vent être entrepris tel que la réfection et la cor-
rection de fossés, l’asphaltage de certaines rues,
de nouvelles lumières, etc. M. Goyette et son
équipe étudieront également la possibilité
d'établir un programme visant à encourage la
construction domiciliaire. I] promet également
d’être très attentif aux besoins de nouvelles in-
dustries qui voudraient s'installer dans la mu-

nicipalité.

  

 

 

Jean-Guy

    

 

 

Pourles cultivateur, il les assure de son ap-
pui dans leurs demandes auprès des gouverne-
ments. M. Goyette a dit croire que ses 12 an-
nées comme conseiller lui donne l’expérience
nécessaire pour prendre en charge l’avenir de la
municipalité.
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A Saint-)ustin

“Apres dix ans, un

changement s’impose”
(Lucien Gaboury)

(P.B.) L'heure du changement est arri-
vée à Saint-Justin. Selon M. Lucien Gabou-
ry, c’est le temps d'agir. Candidat souhai-
tant ravir le siège au maire Bertrand Bou-
lay, il soulève qu’il faut passer au plus vite
à l’action avant que la municipalité soit
trop imposée.

Et il a une bonne
idée de la façon d’at-
teindre cet objectif.
Trois éléments princi-
paux composent le
programme qu’il pro-
pose à ses concitoyens.

Contenu

Conseiller depuis
quatre ans au siège 1,
M. Gaboury considère
qu’il met de l’avant
quelque chose de sim-
ple et de réaliste qui
s’avère être le seul
moyen que Saint-Jus-
tin a de se sortir des
difficultés financières
qui s’en viennent. Il
pense, à ce chapitre, à
la fameuse réforme
Ryan. Il calcule, dans
ce cadre, qu’il faut
augmenter les revenus
et diminuer les dépen-
ses.

Pour y arriver, le
candidat de 40 ans na-
tif de Saint-Justin vise
à réduire les dépenses
dans certains secteurs
qui n’affecteront pas la
qualité de vie dans la
localité pour que cet
argent serve à bon es-

cient. Il entend aussi
maintenir de bonnes
relations avec les pro-
priétaires industriels
afin qu’ils continuent
à investir localement.

M. Gaboury a éga-
lementla ferme inten-
tion de maintenir le
taux de taxe le plus
bas possible afin de fa-
voriser la venue d’in-
dustries dans les édifi-
ces vides. Cela aura
pour effet d'amener de
nouvelles personnes à
Saint-Justin et de nou-
velles résidences.

Il] note, sur le même
sujet, que Saint-Justin
était la localité la plus

 

industrialisée de la
MRC de Maskinongé,
en 1981, alors qu’elle
est la pire aujourd'hui.
Cet élément l’a amené
principalement à poser
sa candidature à la
mairie. “Selon la Co-
del, en mai 1991, seu-
lement 39 personnes
gagnaient leur vie
dans les industries et
commerces de Saint-
Justin. C’est très peu
pour une population
de 1,225 personnes”
laisse-t-il savoir.

Par ailleurs, M. Ga-
boury se dissocie des
reproches que son ad-
versaire a adressé au
député-ministre Yvon
Picotte au sujet de la
tornade du 27 aout

dernier; l’accusant
d'avoir oublié Saint-
Justin. “Donc, je n’en-
dosse pas les propos
du maire, car avec de
telles déclarations, où
s'en va-t-on”, déclare-
t-il après avoir affirmé
que M. Picotte est
avant tout un député,
un hommequi est près
du peuple.

Pour ce qui est de
l’aspect disponibilité,
il donne l'assurance
qu’il aura beaucoup de
temps à consacrer à la
mairie et à faire avan-
cer les projets qui ont
été négligés.

M. Gaboury accorde
son appui aux candi-
dats Raymonde Plante
et Henri Masson, res-
pectivement aux siè-
ges 5 et 4. Et il déclare
avoir l’appui de MM.
Aimé Vermette, Guy
Desjarlais, Marc Mas-
son et Roger Gaboury,
les quatre autres
conseillers élus.

 

 

 

 
 

M. Lucien Gaboury

Nos spécialités:

 

 

Candidatla mairie de Berthierville

Fernand Giroux joue la carte de l’administrateur   
(A.B.) Le candidat à la mairie de Ber-

thierville, Fernand Giroux, joue la carte de
l'administrateur qui, en affaires, a réussi.

Celui qui vise le siè-
ge de maire à l’hôte]
de ville de Berthier-
ville pour une seconde
fois rappelle dans un
communiqué acheminé
A nos bureaux, la se-
maine dernière, qu’il n
été conseiller munici-
pal pendant six ans
“et responsable aux
finances de la ville
au moment où celle-
ci était en meilleure
santé financière”. 1!
ajoute que sa décision
de briguer les suffra-
ges est le fruit d’une
longue réflexion.

Expérience

“J'ai bien appré-
cié l'expérience mu-
nicipale lorsque
J'étais responsable
des finances. Le
défi de gérer notre
ville, aussi bien que
mon entreprise m'a
toujours motivé”,
d’ajouter M. Giroux.

Le berthelais d'’ori-
gine s’est lancé en af-
faires il y a plusieurs
années.

D’une petite épice-
rie, i} a développement
un centre commercial
au centre-ville de Ber-
thierville. Un centre-
ville qui se cherche de-
puis quelques années.
L'homme d'affaires
voit cependant pour
celui-ci un avenir pro-
metteur.

“Berthierville
connaît un essor
économique impor-
tant dans le secteur
commercial. Mais
dans le secteur in-
dustriel et résiden-

= Abattage de boeuf, veau, agneau et porc
n Fumoir pour jambon et bacon

Vente au détail:

u Boeuf pour

congélateur

n Coupe française

m Possibilité de

congélation

tiel, c’est plutôt au
ralenti. Il faut que
nous suivions le

cheminement de la
commission munici-
pale en poursui-
vant l'assainisse-

ne fait suite à des sol-
heitations répétées de
nombreuses personnes
touchant différentes
sphères d'activites
Des gens de tous les
quartiers de In ville et,

surtout, dital, “de

personnes faisant
partie des deux au-
tres équipes” qui, il y
a quatre ans, l'avmient
affronte nux elections
mumoipales

 

—

Le candidat à la
mairie de Berthler-
ville Fernand Giroux:
“Le défi de gérer
Berthiervilie...”

ment des finances
publiques et attirer
ainsi de nouvelles
industries et de

nouveaux rési-

dents”, de souligner
Fernand Giroux.

Mairie

Il conclut que sn
candidature à la mai-   

 

 

 

 

Pour tout besoin
de buffet froid, +:
nhésitezpasa < ;

commmuniquer. :puFad5,

avec nous. ME Fd

NOUVEAU
Pâtisseries françaises,
gâteaux d'anniversaire,

de noces, etc…

  
  

       

 

Brigitte Paillé (819) 228-3228

Carmen Gagnon (819) 228-2415

Propriétaires

1448, Neveu, Sainte-Ursule      
 

organisé par Boutique et Bronzage Apollon inc.

Le samedi 26 octobre 91 à 20h00

Aurestaurant La Porte de la Mauricie

TAG Se Nec Pre sa

Réservé aux 18 ans et plus

Un 2 1 sue produit whan

Prin d'rotree: 10.049

L

Marché René Giguere ....
1905, rue Principale, Sainte-Ursule

(819) 228-5548
 Yé! Ye!

+ 40445"

 Informations: 296-3082 :
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haque fois où l'Office de protection
du consommateur ou l'Association
pour la protection des automobilistes

fait un “test” aupres de garagistes, on nous
arrive avec un rapport a vous faire dresser les
cheveux sur la tête.

Tantôt, un garagiste chargera 200$ pour un
travail qui aurait dû en valoir 25$. Tantôt un
autre garagistes remplacera une pièce toute
neuve, fraichement installée ‘’ailleurs”. Tan-
tôt, 11 passera carrément à côté d'un pièce
carrément “à remplacer”. Tantôt… Tantôt…

Il est devenu un véntable cauchemar pour
le propnétaire d'envoyersa voiture au garage
et cela, pour maintes raisons. La principale
de ces raisons est de savoir si le travail sera
fait et en second lieu, sera-t-il bien fan. Car
dans un cas comme dans l'autre, c’est le

consommateur qui devra acquitter la facture
au bout de la ligne. Payer pour des services
“rendus” est une chose. Payer pour un “mal-
aise” qui n’a pas été corngé en est une autre.

Et récemment, des études et tests menés
par l'Office de la protection des consomma-

teurs et l'Association pour la protection des
automobilistes ont de quoi nous laisser son-
geurs. Très songeurs même. Au point ou il
faut carrément se poser la question: ‘“Pou-
vons-nous avoir pleinement confiance à un
garagiste, en un garage en particulier”. Vos
réponses se font nombreuses, variées. pas
trop élogieuses.

Très souvent, nous avons l'impression,
une fois sortis du garage pour une mise au
point, que notre voiture se porte encore plus
mal que lorsqu'elle y est entrée. Pourtant,
nous avons fait un bond de plusieurs mètres
en prenant connaissance du montant à acquit-
ter. Pourquoi payer si cher pour avoir un ren-
dement aussi peu intéressant? Pourquoi dé-
bourser des montants souvent astronomiques
pour un problème qui n'est même pasrésolu?
Où se situe l'honnêteté, le sens des res-

ponsabilités des garagistes, des mécaniciens
dans tout cela? Quel est leur degré d'inten-

A qui se fier?
tion de bien vouloirfaire leur travail, de don-
ner satisfaction aux clients, source première
de leur raison d’être? Veut-on vraiment que
le client parte du commerce en se disant: “lls
ont fait un bon ‘job’ sur mon auto, mon ca-

mion””
Les automobilistes ne sont pas que des

m.… payeurs de factures. Ils ont droit à un
service honnête, professionnel. Ils paient
pour cela. C’est le même phénomène que le
consommateur qui se présente au supermar-
ché et à qui on demanderait de payer pour
une pièce de viande de mauvaise qualité ou
un paquet de carottes pournes. Garage et su-
permarché se situent au même niveau, à ce
momentlà: payer pour ce qu’on reçoit et ‘en

bon ordre”.
Il ne faut pas paniquer, partir en peur,

craindre d'aller dans un garage ou un atelier
de mécanique parce que les “tests” mention-
nés plus haut se sont avérés plutôt négatifs.

Mais 1il est primordial de faire montre de vi-
gilance et d'exiger un service de première
qualité auprès des personnes qui entretien-
nent ou réparent nos autos et camions, ces
personnes à qui nous versons le gros prix

pource faire.
Chez nous comme partout ailleurs, il exis-

te de ces gens sans scrupules, sans conscien-
ce, qui n’ont pour seul but de faire un travail
à la “va comme Je te pousse” tout en exigeant
le paquet de la part desclients qu’ils considè-
rent comme des “poissons”. Ils deviennent
très faciles à repérer et leur réputation se fait
très souvent ‘“malmener”.

Par ailleurs, 1l existe également, chez
nous, des garagistes et des mécaniciens pour
qui les mots honnêteté et services fiables
vont de pair. C’est ceux-là qu'il faut aller
voir car avec eux, vous paierez pour des ser-
vices vraiment obtenus. La conclusion est
que votre véhicule, votre porte-monnaie et
VOUSne vous en porterez que mieux...

Jean-Paul Plante
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A QUI FAUT-IL SE FIER ?

  

  
    

   

UNE VIS MBL AJOSTÉE,
SORTIR LE MOTEUR
CHANGER LAVIS, LE
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La vingtaine de membres de la délégation de Belgique qui a participé à |
remière fin de semaine du festival de la galette de sarrasin de Louisevill

nt pris UN repas typiquement québécois, le mardi 8 octobre dernier, à |
abane à sucre du Musée agricole. Des représentants du ministère d
Agriculture, des Pécheries et de l'Alimentation leur ont aussi fourni d
information sur le sarrasin, qui porte le nom deblé noir dans leur pays. Le
résident d'honneur Gérard Lefebvre et le président Jean-Pierre Gélinas
cadrent (première photo) le Père Sarrasin et MM. Xavier Demunck et Mme
arle Beaudoin (Mme Sarrasin de Belgique). L'autre photo nous fait voir,
ans l'ordre habituel, MM. Louis Montambault (MAPAQ), Mme Marguerite
eroy, Lucien Tevel, John Leeming (directeur du Musée agricole), Serge
ouleau (MAPAQ), Mme Johanne Germain (MAPAQ) et Jean-Paul Jacob

 

     

Photos Pierre Bellemare
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Prévention des incendies

Les détecteurs de fumée

seront obligatoires

à ville Saint-Gabriel  
 

 

par Jean-Guy Pinel

La conseillère à la sécurité
publique de ville Saint-Gabriel,
Mme Mariette Dubeau, a profi-
té de la semaine de Prévention
des incendies, tenue la semaine
dernière, pour présenter un
avis de motion visant à doter la
municipalité d’un règlement
sur les détecteurs des incen-
dies.

Elle a également annoncé la for-
mation de comités de prévention
des incendies dans chacun des
HLM de la municipalité. Elle a éga-
lement souligné le travail préventif
joué parle corps de pompiers volon-
taires de ville Saint-Gabriel.

de
Le règlement que le conseil sera

appelé à adopter lors de l’assem-
blée du mois de novembre obligera
les propriétaires à doter chaque
unité de logement d’un détecteur de
fumée. S'il s’agit d’un logementlo-
catif, le propriétaire devra fournir
l’appareil mais l’entretien, tel que
batterie, sera sous la responsabilité 

 

du locataire.
“L’appareil est peu coûteux

et il s’agit d’une bonne protec-
tion, “ de nous dire Mme Dubeau.
Un délai sera accordé pour l’instal-
lation. Par la suite, les pompiers fe-
ront une inspection et pourront
émettre des billets d’infraction
contre ceux qui refusent de se

conformer.
Mme Dubeau a également an-

noncé la formation dans chaque
unité de HLM de la municipalité
d’un comité de prévention des in-
cendies. Ce comité sera composé
d’un pompier, d’un représentant
des locataires et d’une troisième
personne. On pourra ainsi mieux
détecter les dangers éventuels d’in-
cendie. “Le chef des pompiers,
M. Laparé, a approuvé avec en-
thousiasme cette initiative,” 2
dit la conseillère. On sait que ville

Saint-Gabriel compte trois unites

de HLM.
La conseillère à la Sécurité pu-

blique a également souligné le faut
que lors de la semaine de préven-

tion, les pompiers procédaient à des
exercices d’évacuation dans les en-
droits publics, tels les écoles.
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Demande d’accréditation
syndicale au Groupe
RCM d’Yamachiche   
 

Par Pierre Bellemare
 

lorsque les travaux seront terminés.

Ce dessin d'architecte montre à quoi devrait ressembler la Place Bergeron, vue de la rue Maskinongé,

 

Place Bergeron à Saint-Gabriel On ne pourra reprendre la semaine de retard   
Le contracteur Régent Ratelle qui est à

convertir l’ex-usine de meubles Jean Ber-
geron en unités de logement et ateliers à
ville Saint-Gabriel nous a déclaré, vendre-
di, qu’il lui serait difficile de reprendre la
semaine de retard prise aux débuts des tra-
vaux. “Il nous reste moins de deux mois
avant de livrer le local à l’Atelier Fil Aux
bois, soit pour le 15 décembre, ce n’est pas
possible de reprendre le retard du début,”
nousa-t-il dit.

Les travaux avancent cependant allégrement
sur ce chantier d’un million de dollars. D'ailleurs
vendredi, les citoyens de Saint-Gabriel ont été à
même de constater que des travaux importants
étaient effectués à cet endroit, lorsqu'on a du dé-
tournerla circulation sur la rue Maskinongé.

Logements

On sait qu’en plus de l’Atelier Fi] aux bois,

 

Scrutin à Berthierville

Robert Farley se retire
{A.B.) Les électeurs du quartier numéro

4 de Berthierville devront choisir entre
deux candidats, le 8 novembre prochain,
pour les représenter, le troisième candi-
dat, Robert Farley, ayant choisi de se reti-
rer avant la tenue du scrutin.

La nouvelle a été confirmée au prési-
dent des élections, Me JeanFafard,par le
candidat Farley, la semaine dernière.
Dans ce quartier, Carole de Bellefeuille

de l'équipe du Bon Sens et Fernand Brous-
seau, candidat indépendant, se feront la

 

  
Procamon

  

 

MAISON STE-GENEVIEVE
RESIDENCE

POUR PERSONNES
RETRAITEES

   

       

 

FRIGO
dans toutes

(514)
836-6411

Bord du fleuve.
1581, Grande-Côte, Berthier   

l'immeuble abritera 14 logements pour person-
nes âgées autonomes. “Nous recevons beaucoup
de demandes de renseignements à ce sujet. No-
tre projet semble bien populaire,” nous dit M.
Ratelle.

Les logements doivent être prêts pour le pre-
mier juillet. Le léger retard dans les travaux
n'affecteront que la première partie du projet,
soit l'atelier, et de très peu.

Les employés du Groupe
RCM d’Yamachiche, mieux
connu sous le nom des Récupé-
rateurs du comté de Maskinon-
gé, veulent se syndiquer. Une
requête en ce sens a été dépo-
sée au bureau du commissaire
général du Travail, le premier
lundi d’octobre.

Selon les renseignements obte-
nus, la demande vise l’ensemble
des travailleurs et travailleuses de
la compagnie spécialisée dans la ré-
cupération et le recyclage de papier,
de carton, de verre et de différentes

autres matières. À l'exception des
employés-cadre, ils sont une soixan-
taine.

Le syndicat québecois de l'indus
trie et des communientions, qui re

présente le personnel d'au moins
deux nutres entreprises de In re
Elon, est l'orgamsme qui envisage
représenter les employes du Grou-
pe RCM_ I s'agit de ln première
tentative de syndicalisation qu'il ef
fectue dans l’entrepnse d'Yamnehi
che.

De son côté, cette dernière

conteste la demande sourmse aux
autorités. Elle appuie sa position
sur les articles 13 (fhusses repré
sentations pour la syndicalisation)
et 21 (contenu de l'umte d'accrédh-

tation) du Code du travail
le dossier suit son cours norma-

lement, comme dans de pareils cas
qui se déroulent un peu partout en
province.

 

 

 

 

Bravo ef félicitations a tous les nesponcables et bénéuales

du Festival de la Galette de Sarasin.
Le succes est a la hauteur de votre travail.  
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Claude
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Normand Rochefort
des Rangers de New York
en est un bel exemple.

Rel|    

Avec nous, vous avez le pouvoir de changer votre image
a notre centre de remplacementcapillaire.

Service des plus complets.
Méthode unique à ( hev Har )

Et bien sûr, la coiffure pour hommes et femmes
ainsi que permanentes et teintures font aussi

partie de nos spécialités.
 

    Vous désirez des informations supplémentaires ?

N'hésitez pas à nous contacter au:
79, Saint-Charles, Louiseville, (819) 228-4419   
 

GIROUX
 

 
 

GIROUX =

GIROUX =

   Fernand Giroux
 

GIROUX
te

EXPÉRIENCE=

PROGRES=

GESTION =

PAIX SOCIALE =

Responsable de la venue d'industries et

commerces et développement immobilier

avec ses collègues lorsqu'il était

conseiller.

Pendant 4 ans, il a déposé des

budgets équilibrés en tant que
responsable desfinances

6 ans conseiller.

Il est capable de travailler en collégialité
== et en toute sérénité pour le bon fonction-

nement de notre ville.  +
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LOUISEVILLE: les animaux sauvés

Une grange-étable du rang Chacoura à Louiseville a été détruite par un
Incendie qui s débuté vers 21h30, mardi soir dernier. Une vingtaine de
pomplers volontaires, sous la direction du chef Jean-Claude Béland, ont
combattu les flammes qui ont emporté quelque 3,000 balles de foin
entreposées au deuxième étage de la bâtisse. lis ont aussi réussi à extraire
du brasler les animaux de la ferme de M. Rodrigue Béland. Un camion-
>"d'Yamachiche et un autre de Saint-Justin ont été appelés en renfort. }

 

M Pour une meilleure vision pénphérique nous vous

BB Pour être bien vu des automobiles.

M Éviez les accidents en traversantles rues aux

M Utilisez une lampe de poche pour signaler votre

 
  

A l'occasion del’Halloween, Il nous fait plaisir

de vous suggérer quelques recommandations
afin de bien voir et d'être bien vu.

conseillons l'usage de maquillage plutôt que le port

de masques N'utilsez pas de verres solaires, IIS

cbscurcissent la vue en soirée
 

costumez-vous de couleurs claires ou

fluorescentes ou fixez du ruban réfléchissant sur

vos déguisements.
 

endroit prévus à cette fin.
 

présence.
 

Nous vous souhaltons une bonne Halloween!

IRIS
CLINIQUE D'OPTOMÉTRIE

Tr Rodrigue Roy, BAOD.

Anne-Marnce Grandmsnt, O.D.
45, av. Saint-Laurent, Loulseviile

(819) 228-5579

  

 

 

À: Berthierville

 

Pourquoi Nicole Doucet est candidate indépendante?

silnegeHOCARLSiaon
SR CSA SEA AE SESNE SE …-

   
(A.B.) Pourtant très proche des actions

du comité des citoyens de la ville de Ber-

thierville, ces derniers mois, Nicole Doucet

se présente toutefois au scrutin du 3 no-

vembre, dans son quartier, à titre de candi-

date indépendante. À première vue, cette

situation étonne. Elle surprend encore da-

vantage lorsqu'on apprend que l’équipe du

Bon Sens née des idées du comité oppose

une candidate, Suzie Bergeron, à Mme

Therrien Doucet.

Pourquoi? Mme Therrien Doucet a choisi

de répondre à la question. “Berthierville a

eu des problèmes entre autre parce que des

équipes se sont affrontés lors du dernier

scrutin municipal”, estime la candidate. “La

notion de fidélité à l’équipe peut causer des

problèmes d’administration, et a causé de

tels problèmes ces quatre dernières années

à Berthierville.” Mme Therrien Doucet aurait

OUVERTURE
HAE‘novembre

donc préféré que les candidats proches du comité
des citoyens ne se présentent pas sous une ban-
nière, mais de façon individuelle, ce qui ne les
aurait pas empéché de s’épauler les uns les au-
tres. Un premier point de divergence...

L'autre point est important. “L’équipe du

Bon Sens vise l’abolition complète du corps
de police. Je ne partage pas cet avis. J’opte
plutôt pour un service de police réduit,
adapté aux moyens de la municipalité.
Chose certaine, avant de se départir du

corps policier, il y a des choses à faire pour
réduire la facture qui s’y rattache.” Un se-
cond point sépare donc Mme Therrien Doucet de

l’équipe du candidat à la mairie Serge Patenau-
de.“Ces divergences me coûtent cher. Elle
me coûte le fait d'aller en élection” de dire
celle qui semble mieux s'entendre avec l’autre
candidat à la mairie de Berthierville, Fernand

Giroux.

      
 

Avec

la réforme À

Ryan sur le RL
nouveau partage des responsabilités

Québec-municipalités, le

gouvernement du Québec se donne les

moyens de se dérober à ses

obligations, L'entretien du réseau

routier, ce serait désormais l'affaire des

municipalités régionales de comté

(MRC).

Le ministre Ryanrefile ainsi une facture

de plusieurs dizaines de millions de

dollars aux 96 MRC du Québec, qui

n'auront d'autre choix que de la refiler à

leurtouraux contribuables, parle biais

du compte de laxes foncières.

Le pire, c'est que personne ne peut

garantir l'amélioration ni même le

maintien de la qualité des services!

96 centres de décision, c'est trop! 

Transférer le réseau routier,

   

   

outs!

Comment imaginer une

coordination efficace du déblaiement

des routes lors d'une tempête de neige ou

de verglas ?

La sécurité des automobilistes n'est-elle

plus une priorité du Gouvernement?

Pourquoi accentuerles disparités

régionales alors que les syndiqués de la

fonction publique pourraient, avec toute

la compétence quileur est reconnue,

continuerle travail qu'ils effectuent

efficacement depuis plusieurs années

sousla responsabilité du ministère des

Transports ?

SYNDICAT
DES FONCTIONNAIRES
PROVINCIAUX
DU QUÉBEC

5 Des gens

qui travaillent pour vous!  
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 Nouvelle industrie à Louiseville

GraviTech créera une
cinquantaine d’emplois 

 

PTSAly Anns mangersageT

“Un'vendredi-seiragité aBerthierville
  

  
 

Il a présenté aux personnes pré-
sentes, le propriétaire de cette en-
treprise, M. Yvon Lacharité. Inter-
rogé par l’Écho, M. Yvon Lacharité
du Cap-de-la-Madelaine a déclaré
que sa firme se spécialisait dans
l'impression sur le tissus, tel les T-
Shirt.

Le siège social de la compagnie
est situé au Cap-de-la-Madeleine.
Vu la forte demande pour ce genre
de travail il a décidé d’ouvrir une
seconde usine, cette fois au 815
boul. Saint-Laurent à Louiseville.

par Jean-Guy Pinel

Le député-ministre Yvon Pi-
cotte a pris tout le monde par
surprise, lors de l’inauguration
du garage Maski-Ford, diman-
che après-midi en annonçant
qu’une nouvelle industrie s’in-
stallait à Louiseville, dans les
anciens locaux de la firme Coca
Cola. Il s’agit de GraviTech, une
entreprise, qui , selon le minis-
tre, devrait créer une cinquan-
taine d’emplois.
 

 

 
Photo Jean-Guy Pinel

Le ministre Yvon Picoite annonçant la venue à Louiseville de GraviTech, en
présence du président de la compagnie M. Yvon Lacharité.
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ALBATROS

Huguette Sylvestre
Conseillère pour Berthier
Service personnalisé

  

 

(514) 836-4687
sur rendez-vous,   
 

 

 

 

   
ROLAND PELLETIER

Par la présente, je viens solliciter votre appui pour que je
puisse continuer à vous servir comme j'ai su le faire depuis
novembre 1985.

Secondé el encouragé par tous les membres du Conseil
municipal, je suis fier du travail accompli a Saint-Léon.
Saint-Léon a retrouvé sa fierté, son élan, son dynamisme.

J'ai contribué au dossier de l'Auberge des Mutants, du
Domaine du Lac Flo-Rianne, Création Soumijo, la
Championniére, sans oublier notre salon funéraire et

l'ouverture de notre Caisse populaire.

Je vous offre mes services, mon expérience, pource faire, j'ai
besoin de votre appui le 3 novembre 1991.

Le passé est garant de l'avenir.     

Par Alain Bellehumeur
La rumeurd’un affrontement entre deux

‘Zangs’ de jeunes, après l’école, vendredi
dernier, a donné lieu à un important at-
troupement d'adolescents à Berthierville et
a obligé la police à intervenir pour éviter le
pire.

Heureusement, la rumeur n’a pas eu de sui-
tes fâcheuses… Et l'affrontement n'a pas eu lieu.
“Il y avait entre 100 et 125 jeunes qui vou-
laient voir cet affrontement mais il n'y a
pas eu de bataille”, de commenter le directeur
du service de police de Berthierville, Benoit Gen-
dron.

On se promène

Des groupes se sont formés, face au centre
Gilles-Villeneuve, dans le parc Kennedy, sur la

rue Aucoin. Les nouvelles et les rumeurs voya-
gent vite. Et les jeunes, eux, se déplaçaient éga-
lement rapidement.

“Nous avons servi plusieurs mises en
garde aux jeunes. Les groupes se dépla-
çaient d’un endroit à l’autre. Nous aussi,”
d’ajouter le directeur Gendron.

La présence de quelques ‘Skin Hends' à ln po-
lyvalente Pierre-de-Lestage ne serait pas étran-
Eère à tout ce brouhahn

Pendant l'attroupement géneral, L'Écho n eir-
culé parmi les jeunes. Nous avons croise quel-
ques ‘Skin Heads” L'un d'entre eux étant prét a
toute éventualité tenant à Ja main une chaîne
d'environ deux pieds de longueur

Au collet

Dans In nuit de samedi à dimanche, les
agents Bernard Cayer et Erne Mhlette de In Sure
té municipale berthelmse ont mis la main nu col
let d'un individu necuse d'être parti du restau
rant La Petite Souns sans payer I} conduisit,
de plus, une automobile volce

Dans cette affiure, lan SQ à demande Yiude €

la SM, vers minuit 35. Les ngents Cayer et Mi

lette ont intercepté le véhicule recherche A proxi
mité de Motosport Bnssette, un commerce ber
thelais. L'un des deux occupants du vehicule
s'est enfui à pied; l'autre n été epingle sur place
Le second individu dans cette histoire, sur les
conseils de son avocat, s'est rapporte nux poli
ciers le lendemaun..

 

  

 

C'est le grand solde Michelin!
Hâtez-vous, cette offre passe à toute vitesse
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RÉPARATION

 
de pneus de tout genre: autos, camions,tracteurs
agricoles, véhicules commerciaux et industriels.
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ET FILS LTÉE

330, boul. St-Laurent Est, Louiseville

Tél.: (819) 228-5421

Alignement et balancement de roues MECHELIN
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longtemps

SPECIAL
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Le pneu à
lamelles:

un concept
extraordinaire

Qui assure
traction élevée
et freinage

exceptionnel.

| | SPÉCIAL
D'AUTOMNE
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* Pour termes et conditions, voir le Certiticel de Plan de Protection  Parce que les pneus, c'est important. —
 

c
h
A
m

a
m
m
.

A
A
A
A

A
m
A
A

R
I
F

E
N
T
R
E

E
T
E
S

 
 



P
Q
r
e

T
SA
E
S

3

F3

 

 

10
L'
Éc
ho

«L
e
me

rc
re

di
23

oc
to

br
e
19

91
 

Horoscope
 

BÉLIER

du 21 mars

Zr au 20 avril

Chassez la timidité.

L'indifférence vous ire

Le nouveau abonde. À

chacun son tour. Tout

n'est pas perdu. Ne con-

tez nen à personne. Vous

fates une rencontre.

Allez-y franchement.

Vous désapprouvez une

action. C'est le coeur qui

vous mène.

TAUREAU

du 21 avrilRS rome
Un espoir se con-

crétise. Le sexe opposé

a son mot à dire. Vous

recevez un choc. || faut

savoir Calculer vos

chances.  L'entourage

s'anime. Demandez

conseil. ll ne faut jamais

se fier aux apparences.

Vos perspectives

s’embellissent.

GÉMEAUX
du 21 matBEI Sa

Une nouvelle arrive.

Vous touchez au but.

Soyez conséquent avec

vous-même. Un ami se

rend utile. Une conver-

sation vous ouvre les

yeux. Vos relations

peuvent beaucoup. Vous

avez gain de cause. Vous

reconnaissez les aubai-

nes.
CANCER

Une parole fait un

miracle. Explications bi-

envenues. Votre attitude

est admirable. L'amour

est une belle chose. Les

sensations se suocèdent.

Une affaire imprévue se

présente. Ne mélez pas
les cartes.

LION

du 23juillet
EAN au 23 août

Une personne veut

vous parler. Tout vous

profite. Vous n'êtes pas

jaloux. Les augures sont

pour vous. Un charme

joue son rôle. Vous savez

bien vous exprimer.

Nouveaux contacts à

l'horizon. Une intention

du 22 juin

au 22 juillet

vous honore.

VIERGE

PE du 24 soût
au 22 sept

D'heureux résultats

vous attendent. On

frappe chez vous. Une

affaire a des échos. Une

innovation s'impose.

Impossible de tout

cacher. Chacun doi jouer

son rôle. Vous êtes sym-

pathique. On ne peut nen

vous reluser

 

BALANCE

= du 23 sept

au 23 oct

VotreUe fait du

chemin. On admire vos

qualités. Une promesse

esi tenue par l'autre sexe.

Déplacement en vue.

Une tâche n'est pas

compliquée. La raison

dicte vos pas. On con-

naît vos préférences.

Nouvelle importante.

SCORPION

du 24 oct.
ESN. au 22 nov

Vous avez une sur-

prise. Il faut avor un peu

plus de psychologie. Les

réticences ne convien-

nent pas. Révélation

étonnante. Il s'élabore un

projet nouveau. Une si-

Ihouette vous séduit. Ne

vous fiez pas trop aux

pressentiments. On vous

appelle.

SAGITTAIRE

Ed. ane
Un ami vous es! fidèle.

La raison prévaut en tout.

L'autre sexe est bien

prompt. Ne vous bercez

pas de chiméres. Il ne

faut pas perdre votre four.

N'insistez pas trop sur

certains détails. Potins

compromettants. Vous

n'dtes pas suffisamment

sérieux.

CAPRICORNE

? du 22 déc.
D au 20 janv

Retranchez-vous

dans la neutralité. Un

incident occasionne des

répercussions. Invitation

plaisante. Vous avez une

influence  marquante.

Grande désillusion.

Soyez philosophe. Un

voisin vous est utile. Vous

trouvez une solution. Pas

de demi-mesures.

VERSEAU

et:+  du2! janv.
au 19 fév

Une heureuse chance

vous attend. Vous en-

gagez une partie

agréable. Un événement

vous frappe. On vous sen

la soupe chaude. Ne

négligez pas l'utile pour

l'agréable. Un ami n'a pas

tort. | faut agir immédi-

atement. La nouveauté

vous attire. Osez.

POISSONS

du 20 fév
= au 20 mars

Vous fates un retour

en amére. La vie famili-
ale vous impose des

obligations. Commen-

taires significatifs. Une

chose fait fureur. On

espère beaucoup de

votre part Une personne

s'avère volage. Gardez

bien vos distances.
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bilingue

député
drame

  

C| E| N| OI H| P| El L} E| TJI/JV/A|RIG
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U|A| M} U} ÉE| P/Q|I/R|C/A/JR[E|T]T

olH| Pl T| Flu| Y|A|NJT|I|R|O|I]U
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employé mentalité siège

enquête social
étudiant parole

patron téléphone

appel forêt pays terme
français peine timoré

peuple total

gravité plaie type
guérilla police

procès vote

langage protit

libre
radical

maire refus
marche retour

élan menace rondeur

  

 

 
 

CA
ty

oto québec
Tirage du 91-10-19

0
ICRC) Vous pouvez

miser jusqu àO47 it20 H le mercredi

1225 36 3740 42

RÉSULTA
Io to qu é€ h

LTATS

GAGNANTS LOTS

6/6 2 5 000 000,00$
5/64 14 99 944,608

5/6 473 2 366,508

4/6 27 655 77,66$
3/6 520 455 10,00$

VENTES TOTALES: 32 294 915$
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HORIZONTALEMENT

1- Genre de rosacées qui croissent dans les
bois.

2- Entendre. — Reçue
3- Beignet soufflé. — Évaporées.
4- Prén. de femme. — Pareillement.
5- Petite poche. — D'Estonie.
6- Nom dusoleil, chez les Égyptiens. — Rivière

de la Sibérie.
7- Sutffisamment. — Marque l'étonnement,le

doute. — Adv. de lieu.
8- Quel'on rencontre dans l'urine. — Quel'on

fume.
9- Antipathie. — Eruption de la peau.
10- Équerre. — Longue veste portée par les

femmes égyptiennes.
11- Ville des Pays-Bas.
12- Petite planche utilisée comme ardoise. — E

Temps pendantlequel les animaux sont en a

amour,

VERTICALEMENT

1- Science de lever des cartes et des plans.
2- Mot arabe signifiant cours d'eau. — Aviateur. iH
— Petit cube.

3- Cérémonies. — Ceux qui suivent (pl.).

4- Monsieur. — Cabaret.
5- Et le reste. — Genre de poissons. — Moi. ‘
6- Masse de neige durcie quiest l'origine des E

glaciers. — Monnaie japonaise.

J
i
n
n
a
e

R
P
E

S
O
N

— Écrivain français.

 
7- Cause la mort. — Se dit au jeu de whist. — ,

Couleur. |
8- Ville d'Allemagne. — Échec auroi. — Vile E

populace. 1

9- Assassiné. — Appartement des femmes chez E
les musulmans. À

10- Joie. — Voyageur anglais. À
11- Le levant. — Fatigués. — Obtenu. {
12- Continent. — Famille de plante a laquelle

appartient le céleri.

 

 

 

 
  
    

 
  
 

 

   
PROCHAIN GROS LOT £3

No complémentaire: __19 {APPROXIMATIF) : 12 000 000$ Sy RÉSULUL T4A,T5

Prochain tirage: 91-10-23 Tirage du 91 1016 GAGNANTS LOTS ;

fi Vous pouvez 6/6 1 5 069 457,108 '

Tirage du: 91-10-19 NUMÉROS LOTS i oa as 5 Tan00s
«elie samed: are 19770 58,008 E

0 Vous pouvez 602413 100 000 $ 376 252 307 10,00$
* Jouer Jusqu'à 02413 ! 000 $ 4 8 10 13 29 43; » 20 h les sous 2413 250 $ LUIIISES SSI VENTES TOTALES: 18 921 304$ !

de trage :

413 50 $ No complémentaire. 12 Arama:10000 000$ |

13 1o$ PROCHAIN TIRAGE: 51 10 19 ;

3 25 |
Tirage du 3110.16 NUMEROS ors i

; - 0 842807 $ ;

Tirage du 91.10.19 GAGNANTS LOTS Efjtra poulet hosqu'à ur a08
“20 hJes sous 2907 250$

Vous pouvez 6/6 0 1 000 000,00$ de trage 007 505 ‘

» miser jusqu'à 5/6+ 2 17 242,208 07 10$ Ÿ
20 h le sameur 5/6 58 396,308 7 25 1

4/6 2 685 39,908 TV A, le réseau des tirages de Loto-Québec /

3/6 38 069 5,008 Les modalités dencainiement des biftets gagnants paraissent au verso des bien En |
Le cas de disparité entre cette hste et Le este officiette. cette dernière à priorité i

oT TT TT MISE-TÔT 26273338

No complémentaire: 29 “49 5 49 SOLUTiONSRE 73 684,905

GROS LOT: 1 000 000$ VENTES TOTALES: 1 298 971$ des mots cachés= À CHAQUE TIRAGE

T.V'A, |e réseau des tirages de Loto-Québec
Les modalités d encalssement des billets gagnants paraissent au verso des billets. En

cas de anparité entre cette liste et ia liste officielle, cette dernière a priorité.
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Théâtre d’été Molson de Saint-Gabriel

(J.-G.P.) L'installation de la
grande tente sur le site du

La grande tente en place dès cet automne
ment. “Nous conservons les

meilleurs arbres, ne coupant

 

ERT

Théatre d’été Molson, prévue que ce qui n'est pas bon” précise
pour le printemps prochain, se Roger Lussier. Il fait remarquer
fera dès cet automne, a annon- queles propriétaires des maisons Photo Jean oun Bnet
cé, la semaine dernière, le pro-
priétaire du théâtre, M. Roger
Lussier. Si la température don-
ne un peu de répit, on devrait
pouvoir coulerle plancher cette
semaine et commencerl’instal-
lation de la structure qui rece-
vra la toile. Cette dernière
pourrait être en place au début

l’Ouest canadien qui en fera l’in-
stallation.

Pendant que des employés des
Fondations Gravel s'occupent de
préparer la base pour recevoir la
tente, d’autres gens voient au dé-
boisement du terrain de stationne-

situées en amont ont vu leur champ
de vision sur le lac amélioré et l'en
ont remercié.

“Ça peut paraître surpre-
nant, mais j'ai calculé que 50
personnes ont travaillé ici, à
un moment ou un autre, depuis
le début des travaux, soit un

à l’intérieur des fondations,”

nousdit-il.
Ces travaux, qui consistent à ni-

veler le terrain et lui donner une
pente avant qu’on y coule le plan-
cher devaient s'effectuer au début
de la semaine.

 

Les fondations

donnent une Idee du
gigantesque de la
tente. On pourra

accuelllir jusqu'a
700 personnes o la
fois au thédtre d'été
Molson de Saint.
Gabriel, l'éte pro- 

 

 
 

 

 

à mois,” fait remarque le propriétai- chain.
; de novembre. re, ajoutant que ce n'est que le dé- ——
} M. Lussier a expliqué ce change- but. On sait que le Chalet du Do- —
3 ment au programme par le fait qu'il maine sera considérablement »
i y avait des travaux intérieurs, soit agrandis au cours des prochains . A © _

| plomberie et électricité, qui de- mois, ce qui créera également de v* 1 04 | Co af—

i vaient se faire au cours de l'hiver. l'emploi. Saf XA
yi Si on conserve la structure du théa- M. Lussier avoue étre en retard 7 ° y » 1 R Photo Jean-Guy Pire

tre de Saint-Charles-sur-le-Riche- sur son échéancier. “La pluie a : a 4 Pour accuoilllr
ÿ lieu, la toile sera complètement rendu le terrain glissant et ila les automobiles on
| neuve. C’est une compagnie de fallu retarder certains travaux prépare un vaste

terrain de station:
nement sur lequel
on pourra retrouver

jusqu'à 400 voitu-
res en meme

temps.  
 

 

“L'ÉCOLE PRIVÉE, UN BON CHOIX”

INSTITUTIONS PRIVÉES
D'ENSEIGNEMENT SECONDAIRE

ADMISSION POUR SEPTEMBRE 1992
RÉGION DE LA MAURICIE MEMBRESDE L'A.LE.S.
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k JOURNÉES
à INSTITUTIONS

|

ADRESSES

|

TécérhoNeR

|

PORTES SECONDAIRE

A: OUVERTES Garçons] Filles G F 1 2 3 4 5

Pointe-du-Lac

|

907 rue
Ecole secondaire des Frères

int. h EnseignantsSaint-Josep GOX 120

CLIENTÈLE RÉSIDENCE

 

 

Dimanche

3 novembre 1991 X X X X X X X

13h30 à16h

377-3131

 

Trois-Rivières

 

              
 

2005 boul. Dimanche
; Institut secondaire du Rochon 378-4833 10 novembre 1991 X X XX} XI XX
| Keranna GIA 553 14h

[ Trois-Rivières 858 rue Dimanche
Séminaire Laviolette 376-4459 3 novembre 1991 X X X 1X]| X XI|X
Saint-Joseph G9A 553 13häà15h

Trois-Rivières 195 ;
, . rue Dimanche

College Marie de Hart 379-3223 3 novembre 1991 X X X X X X X
I'lncarnation GOA 553 14h
primaire et secondaire

PROGRAMME OFFICIEL NORMES D'ADMISSION DEMANDE D’ADMISSION
Si vous désirez faire une demande d'admission pour septembre

1992, téléphonez le plus tôt possible à l'institution concernée

Toutes ces institutions offrant le programme d'études officiel du Chaqueinstitution accepte où refuse un candidai selon ses objectifs et
ministère de l'Éducation. Les cours offerts sont sanctionnés par le les places disponibles. Advenant un refus, une copie du dossier des
certificat de fin d'études secondaires du ministère et donnent accès aux ©amens passés pourra être envoyée, à una autre institution, à la
6 collégiales demande des parents. Ainsi, l'élève pourra être accepté(e) dans cette
tudes . dernière institution dont les critères d'admissibilité et nombre de

places sont diflérents. LL
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Réforme Ryan

Saint-Gabriel paroisse participe
au fonds ae défense de l'UMRCQ
 

par Jean-Guy Pinel

La municipalité de paroisse
Saint-Gabriel a accepté de ver-
ser une subvention spéciale de
526$ à l'Union des municipali-
tés régionales de comté qui
constitue un fonds de défense
pour contesterla réforme Ryan.

Le maire Jacques Sarrazin, en
approuvant la demande, a dit que
les municipalités se verraient re-
mettre de nouvelles responsabilités,
sans compensation financière, à
moins que le compte de taxe ne su-
bisse une hausse de plus de 25%.

“lls n’ont pas le droit de nous
forcer à taxer” a dit le premier
magistrat, qui revient du congrès
de l'UMRCQ tenu au début du
mois. Le maire Sarrazin a dit croire
que la présente réforme n’est que la
pointe de l’iceberg. “C’est pour-
quoi nous devons nous défendre
immédiatement car c’est tout
notre futur qui est engagé. Si
on cède présentement, ce sont
d’autres responsabilités qu'on
nous demandera d’assumer”, a-
t-il dit.

Les conseillers ont été unanimes
à appuyer cette demande de cotisa-
tion.

 

Par Alain Bellehumeur

Objectif atteint pour le fonds Mgr Audet!
Cet objectif, 2$ millions, a été atteint ré-
cemment après trois ans d'efforts de valeu-
reux bénévoles. Seuls les intérêts généres
par ce fonds serviront. Ils seront utiliser
pour promouvoir les activités de pastorale
familiale et jeunesse sur le territoire du
diocèse de Joliette. L'un des membres de
l'équipe du fonds Mgr Audetest bien connu
des gens de Berthier. Le chanoine Eugène
Dumontier, ex-curé de la paroisse Sainte-
Geneviève, a activementtravaillé - et prié -
afin que la collecte soit bonne. Ses prières
ont été entendues.

Culture
Le conseil régional de la culture de Lanaudiè-

 

 

 

 

FÉLICITATIONS!  
  

re a déposé un mémoire à la commission parle.
mentaire sur la culture du gouvernement du
Québec. Dans ce mémoire, le conseil dit s'inquié.

ter du transfert des responsabilités en matière
de culture aux municipalités. Le conseil estime
que déja les budgets consacrés a la culture sont
moindre que ceux dévolus aux sports et que

l'État doit non pas se retirer du dossier de la cul.
ture mais le soutenir davantage par différents
moyens: retours de taxe, crédits d'impôt.

Construction
Dans le cadre de la Semaine de la santé

et sécurité au travail, l’association des en-
trepreneurs en construction du Québec
lance une invitation à ses membres. Elle les
invite en effet à se joindre à l’effort de pré-
vention en organisant au cours de cette se-
maine (21 au 27 octobre) des activités per-
mettant de sensibiliser davantage les tra-
vailleurs aux risques auxquels ils sont ex-
posés tout en leur rappelant les mesures
préventives adéquates.

—_
OPTEZ POUR
DESJARDINS

POUR DIVERSIFIER
VOS PLACEMENTS

ET OBTENIR
PLEIN RENDEMENT

Dans le cadre de la promotion Maytag, durant l'Expo de Berthier,

M. Yves Bruneau de Berthier a été favorisé par le hasard qui lui

a permis de gagner un broyeur d'aliments Maytag. M. Bruneau
reçoit ici son prix des mains de M. Marcel Laporte de Marcel

Laporte & Fils Inc. de Berthierville.
    

  

Pour faire fructifier

mes épargnes
au maximum.

  
 

 
  

Pour planifier

maretraite en

réduisant mes impôts.

Pour avoir
en tout temps

liquidité et rendement.

16 des plus belles chansons
du Québec

Préface
de Gliles Vigneault   

 

 Pour préparerl'avenir

de mes enfants

en payant moins d'impôt.

Vi Le coffret
"Chants du Pays”
comprend 2 cassettes
d'une grande qualité

! sonore   | NW Musique seulement
Vous devenezl'interprète CHEZ DESJARDINS VOS PLACEMENTS

| SONT EN SECURITE ET GARANTIS
2695% pour le coffret, | PAR L'ASSURANCE DÉPÔT DU QUÉBEC.

‘ J ll, mon | U D Li i

NV; L'enregistrement musique et textes

avec Jean Collard
contenant les paroles,
la musique, l'historique,
les différentes versions à travers
les âges de 16 chansons

| WV] 1 volume de 112 pages

à répondre du Québec 2 cassettes  ——CEverm

Mode de paiement:

D Chèque inclus
D Mandat inclus

Oui! Je désire recevoir___ coffret(s)

“Chants du pays’ Vol.ll, à 29.95$l'unité plus taxes.
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L CODE POSTAL: TÉL:(I I

a 8 | Postez votre commande dès aujourd'hui, à l'adresse suivante ou appelez 1-800-265-5273

# D Î Chante du Pays, 110 rue de Le Barre, Bureau 212, Longueuil, Qc, J4K 1A3
5 oN Lee cassettes ne sont pas retoumabies. Non disponible en magasin. 6ELB J 
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Le chef du Crédit social
uni s’arrête à Berthier

(A.B.) Le chef du Crédit social uni du

Québec, M. Jean-Paul Poulin, s’est arrêté à
nos bureaux de Berthierville, récemment,
l’une des étapes de son long périple à tra-

 

vers le Québec.

Partout, M. Poulin
livre son message,
cherche à publiciser
son programmeà l’ap-
proche de la prochaine
élection provinciale.
Son but principal de-
meure de créer une
“Banque du Qué-
bec”. Une banque de
fonds, en quelque sor-
te, de nature à finan-
cer des projets québé-
cois, petits ou grands.

M. Poulin opte pour
le système pyramidal.

tre bureau de Ber-
thierville, “afin
qu'ils contribuent à
bâtir cette “Banque
du Québec” pour
développer nos res-
sources, et ce, en

contribuant d’un
dollar par mois,
pendant un an...”

Le Crédit social uni
remettra un regu pour

fins d'impôt à la fin de
l’année.

M. Poulin, un ven-
deur de 74 ans, domi-
 

 

 

  
Photo Alain Bettehumeur

M. Jean-Paul Roulin, chef du Parti Crédit Social
Uni du Québec, lors de son passage à nos bureaux

de Berthierville.

Un pourcentage de
fonds amassé reste à
celui qui récolte. Le
reste de l’argent sert à
financer les projets, à
défrayer les coûts de la
publicité entourant un
tel programme, va aux
hopitaux,etc...

“Je suis obligé de
me jeter en politi-
que pour mettre sur
pied un tel système,
pour faire une py-
ramide”, de confier
M. Poulin. En dehors
de la politique, racon-
te-t-il, la loi ne permet
pas l’usage d'une telle
façon de procéder pour
récolter des fonds.

“Je lance un ap-
pel général aux ci-
toyens du Québec”,
a-t-i] lancé depuis no-

 

 

Miam! Miam!   

cilié boulevard Rose-
mont, à Montréal, esti-
me que les gouverne-
ments actuels se retro-
uvent coincés dans
leur système. Il dit
proposer quelque cho-
se de nouveau, de
neuf.

Celui qui a déjà été
candidat lors d’un
scrutin sous la gouver-
nement de Réal
Caouette est à la re-
cherche de 125 candi-
dats en vue de la pro-
chaine élection provin-
ciale. Son système,
note-t-il avant de re-
partir vers une autre
ville, un autre village,
repose sur “les peti-
tes gens”.

Li

 

 
Louiseville et le CADC sur la même
longueur d’ondes pourle projet Oasis  
 

 

Par Pierre Bellemare

Le Comité d'aide au développement des
collectivités (CADC) de Louiseville et de la
MRC de Maskinongé est derrière le projet
Oasis, qui doit s'implanter à l’extrémité
ouest de la ville de Louiseville. Il lui accor-
de son appui dans les démarches effectuées
auprès de la Commission de protection du
territoire agricole, notamment, afin que le
projet puisse obtenir les autorisations né-
cessaires pour devenir réalité dans la MRC
de Maskinongé.

Le conseil d'administration du C.A.D.C. s’est
penché sur le dossier et a donné l'accord que l’on
sait lors d’une réunion tenue le lundi 9 septem-
bre. Coincidence, la ville a aussi procédé de In
même façon envers le projet, le mêmesoir.

En série

Coup sur coup, le projet Oasis a donc obtenu

des appuis intéressants dans sa tentative d'obte
nir 'nutorisation d'utihser à d'autres fins
qu'agricoles une superficie de 3,5 milhons de
pieds carrés de terrmin situés tout juste voisin
du Musée agricole (cafe-théâtre du Chemin du
Roy) de Louiseville. À l'heure actuelle, le dossier
en est là.

Les différentes directions de lan CPTA en
prennent connaissance et l'annlysent et du nou
veau devrait être connud'ici la fin de l'annee

Le projet Onsis, rappelons-le, vise à implan
ter un centre de villégiature pouvant nccueillr
des véhicules récréatifs de luxe. Il représente un
investissement de 12$ milhons. Au depart, on

entend aménager 150 terrains mais le projet
complet en compte plus du double (350).

Unlarge éventail d'infrastructures appreciees
par les propriétmres des vehicules en question
accompagnent l'aménagement des mres d'nc
cueil.

 

   
M. Robert Bilodeau

Directeur général

La Caisse Populaire
Desjardins

de l'Ile Saint-Ignace

 
 

 

Lors de l'assemblée générale

annuelle, Mme Claire Desrochers,

Présidente et Robert Bilodeau,
Directeur général présentaient leurs

équipes et invitaient tous les
citoyens de la région à profiter des

services professionnels et des
produits Desjardins offerts parle

personnel dela Caisse.

 

  
  

 

Mme Claire Desrochers

Présidente

 

    
 

 

  
Personnel:

 

Administration:

 

Claude Guèvremont, Mylène Barthe, Monique
Ethier, Johanne St-Germain, Suzanne

Casaubon, Dominique Plante, Sylvie

Courchesne, Johanne Guèvremont Brissette,

François Hébert, Robert Bilodeau.

Sylvie Goyette, Gilles Barthe, Gyslaine

Valois, Denis Lefebvre, Claire Desrochers,

Jacques Barthe, Claire Latour, Louis-

Armand Barthe, Jude Guèvremeont, Jean-

Marc Valois. Absents sur la photo: Claude

Désy, Paul-E. Dutremble.

 

 

 
. UN BON RENDEMENT
ET DES AVANTAGES

FISCAUX INDENIABLES

 

LES PARTS
PERMANENTES.

DESJARDINS

A

Poële Lesage inc.
Poêle à combustion lente
directement du fabricant
Cheminée préfabriquée
2000° 35% de rabais

- accepté par les assureurs

JE VEUX
MA PART  

 

 Émission 1991 disponible. * fabrication acier 1/4"  
 - capacité de chauffage du Québec

2,400 pieds carrés + porte en fonte paysager
.

om pos en 0e 145, chemin dela Traverse, Saint-lgnace-de-Loyola
234 A, chemin Ridge. Michel L

Saint-Bernard-de-Lacolle
Sortie 6, Autoroute 15

(514) 836-6208
(514) 246-2851      £
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À Yamachiche

L’ex-maire Chainé met en
les idées téméraires de certains candidats

garde contre

 

 

Par Pierre Bellemare

Toutes sortes d'idées vont circuler du-
rant la campagne électorale à Yamachiche
et l’ex-maire André Chainé met ses conci-
toyens en garde contre ce que certains can-
didats mal informés véhiculeront. “Cer-
taine candidats n'auront aucune gêne à dé-
nigrerle travail effectué par des élus muni-
cipaux qui déjà ont eu à prendre des déci-
sions à la table du conseil”, a-t-il laissé sa-
voir dans sa dernière déclaration comme
premier citoyen d'Yamachiche.

“La critique est
beaucoup plus faci-
le pour celui qui est
dans l'opposition
que pour celui qui
s’affaire à construi-
re”, n-t-il laissé savoir

du même souffle, au
moment de l'asser-
mentation de Mme
Louise À. Bellemare,

qui lui succède à la
tête de la municipah-
té.

Filtre

M. Chainé, après
avoir félicité Mme Bel-
lemare et l’avoir assu-
ré de sa disponibilité
si elle vient qu’à avoir
besoin d'information
sur un ou des dossiers
en particulier, a tenu
dans ce cadre à inciter
les contribuables à fil-
trer l’information di-
vulguée par les diffé-

rents candidats.
Il a ensuite tracé

une liste des qualités
qu'un candidat dot
posséder, selon lui,
pour siéger au conseil
municipal. À son avis,
In population doit se
choisir des candidats
qui seront capables de
régler les problèmes
collectifs de la munici-
palité et non leurs be-
soins personnels,
d'être disponibles à
travailler au bien-être
de leurs concitoyens,
d'être en mesure de
travailler en équipe,

d'écouter et de discu-
ter de façon constructi-
ve à la table du
conseil, de s'opposer à
toute hausse de taxe
nbusive, de gérer effi-
cacement les deniers
publics et d’être à
l'écoute de la popula-
tion afin de connaître
ses besoins réels.

L’ex-maire a aussi
précisé qu'il donne sa
préférence à la candi-
dature de personnes
ayant déjà une expé-
rience de vie munici-
pale ou d’organismes
communautaires re-
connus à Yamachiche.
“Ces candidats pos-

 

sèdent déjà une
bonne expérience de
travail d'équipe et
ils ont déjà démon-
tré leurs talents
d’organisateur et
d'administrateur
chevronnés” a-t-1]
évoqué.

Il a terminé en in-
sistant pour demander
aux candidats qui se-
ront élus le dimanche
3 novembre de se
concerter avec ceux

qui sont déjà en place
afin de former un nou-
veau conseil uni.  

  

  

        

  
  

  

=

free

Photo Pierre Beillemare

Elue sans oppo-
sition à la mairie
d'Yamachiche, Mme
Loulse À. Bellemare

a été assermentée
par le secrétaire-
trésorier Paul Des-
aulniers, mercredi
dernier. Le maire
sortant André
Chainé (à droite) a
assisté à la scène.   
 

 

 

Glou glou...

voir page 78  
 

BERTHIERVILLE

186, Route 138

(514) 836-7343 

Me Danielle Fafard
Notaire, conseiller juridique

SAINT-CUTBERT

2021, Principale
(Caisse Populaire)

Jeudi de 13h à 20 h
 

 

 
Ce message est pour faire taire certaines

rumeurs concernant le dénelgement. Je suis à

votre disposition pour vous servir en tout temps.

Merci de votre encouragement.

ov.
Les Entreprises Cyclope & Dupuis Inc.

Michel Dupuis, prés.
Déneigement . Débroussaillement
Location de tracteur avec opérateur

1, Beauséjour, Maskinongé, (819) 227-4950

SONIC,votre expert, conseiller

et confident vous protégera jour et nuit

contre les intempéries hivernales.

au
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PAR HYDRO-QUEBEC

* Huile de chauffage (mazout)

* Plan budgetaire

e Plan de protection pour

votre système de chauffage

     
CONSULTEZ NOS EXPERTS ACCRÉDITÉS

* Possibilité de subvention d'Hydro-Québec
pour votre bi-énergie, jusqu'à $3 900.00

+ Convention de location d'équipementde chauffage
à court ou long terme

Service 24 heures par jour

 

  

 

VOTRE DISTRIBUTEUR LOCAL

Louiseville: Marcel Paquin (819) 228-4618

 

Saint-Barthélemy: Michel Dauphin (514) 885-3617
VOTRE HOMME DE SERVICE LOCAL

Louiseville: Roland Houle (819) 228-4781
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sur ces modèles 1992:
e Sundance et Shadow (sauf le modèle S)**

e Shadow décapotable

e Acclaimet Spirit

e LeBaron berline

e Dynasty

e Caravan, Voyager et Town & Country

e Grand Caravan, Grand Vovager

 

sur ces modèles 1992:
e Daytona e Imperial

e Laser e Ram 50

® [eBaron coupé RamPick-up

e LeBaron décapotable (diesel incl.)

e New Yorker Salon e Ramcharger

e Fifth Avenue o Caravan C/V 
 

sur ces modèles 1992:

Colt 100 Colt 200

 

‘*Remise de 500 $ ou transmission automatique gratuite sur les Sundance S et les Shadow S 1992
‘L'offre du taux de financement de 8,9 % et celle de la remise en argent de 750 $ sont mutuellement exclusives. L'offre du taux de financement de B.9 > et celle de la remise en argent de 600 $ sont mutuellement exclusives | offre du taux de financement de
9,9 %et celle de la remise en argent de 500 $ sont mutuellement exclusives. L'offre de rabais de 500 $ et celie de Ia transmission automatique gratuite sont mutuellement exclusives Ces offres ne s'adressent qu'aux particubers achetant au détail Elles
annulent et remplacent toutes les offres précédentes et ne peuvent être combinées à aucune autre. Les demandes de crédit pour un terme maximal de 48 mots sont conditionnelles à l'approbation de Chryster Crédit Canada Née Voyez votre concessionnaire
pour tousles détails. Les véhicules achetés doivent être livrés à partir du stock actuel des concessionnaires, du 1“ octobre 1991 jusqu'à la fin du programme tel que déterminé par Chrysiet Canada ltéo Seule l'offre de rabais est appticable dans ie (as te
véhicules loués à long terme à des particuliers Voyez votre concessionnaire pour tous fes détails.

Association publicitaire des concessionnaires Chrysler Inc.

 

CHEZ LE CONCESSIONNAIRE CHRYSLER DODGE PLYMOUTH DE VOTRE RÉGION
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JAMAIS PLUSLA
GUERRE!
une série de documents vidéo

L
a
l

«Leguerre faitsoutiir foutle mande... Nous devons faire en sore
que cela ne seproduiseplus.

L'Association des Ampulée de querre estimée qu'il lul incombe de
mettre on garde les nouvelles générations contre les vraies horeurs

  

    

b
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A
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i a de la guette. Qui est mieux plocé pourfaire le récit vérdique des
Eel botailies que ceux qui les ont réellement vécues? Les documents
TAY Vidéo du thème JAMAIS PLUS LA GUERRE! fournissent desdétails

"TERN Cw historiques de la participation du Canada aux deux guerres

« Za -- A mondiales et à celle de Corée.
3 ALN ;

Lgdt Pour obtenir plus de renseignements sur JAMAIS PLUS LA GUERRE),

- veuillez communiquet avec : ;

Photo Pierre Bellemare |
~ ’ . Les Amputés de guerre du Canada

MASKINONGE: étude d’une trentaine de demandes Service des plaques porte-clés |
Le comité des sinistrés de Maskinongé a pris officiellement connaissance d’une trentaine de 606, rue Cathcart, bureau 630 |

demandes d'aide, il y 5 une semaine. Le fonds d'aide lancé par le Mouvement Desjardins, rappelons-le, : Montréal (Québec) H3B4W6

» permis de récolter 45,765$ que le comité a charge d'accorder. Assis, à l'avant, on retrouve le , ™ ; : 02668

président Ovila Gagnon en compagnie de Mmes Sylvie Dupuis, Louise Galaise et Ginette Sioui- Numéro d'enraglstre d de cherté : 34 09 |

Masson. A I'arriére, on retrouve MM. André Lebeau, Germain Lampron (vice-président de Centraide PTT

pour le bassin Maskinongé), Léo Vermette et René-Paul Paquin. J

 

 
 

 

 Chronique municipale

Saint-Gabriel paroisse Vous partez en Floride?
par Jean-Guy Pinel  
 

l'urbaniste sera appelé à modifier le
règlement de zonage pour permettre à
Bell Cellulaire d'ériger une tour de com-
munication sur le Chemin Saint-
Edmond, pas loin du dépotoir de ma-
tériaux secs.

       
   ** Pour garder votre chance pendant toute la durée de votre i

Un avis de motion n été donné par le 1 - à 1- Ars > 1comaan vued'uecentes l'avenue Brimdon, séjour à la chaleur, vérifiez avec nous avant d'acheter 2

un nouveau secteur résidentiel n’importe quelle assurance frais médicaux: È
- Ww |

No and Maj la tache d - . %

nettoyer les coursdela municipalité, cet -La compagnie sans problème |
hiver. Sa soumission de 1,775$ était la . ele E

plus basse. -Prix tres competitifs 
 

 

-Connaissance de notre produit

 

Assurances Le Voyageur

 

 

Résidence Landry
pour personnes âgées

Tout sur un même plancher.

… (819) 228-9832           

 
   

    

* GARANTIE DE PAIEMENT AUX HÔPITAUX ET AUX MÉDECINS

* COORDINATION ET TRAITEMENT DES RÉCLAMATIONS

KL * 24 HEURES PAR JOUR/7 JOURS PAR SEMAINE

Dépannage et
Marette Lachaine convalescence

Gi ASSURANCE

Roland Landry \
1324, Grande Cantère Eh —Propriétaires ; me

Ste-Ursule  
 

  

UNE SERIE DECONFERENCES
Tous les mardis de chaque semaine a 20h a

l'ÉCOLE ST-LOUIS

60, av. Saint-Jacques, Loulseville

Le mardi 29 octobre

OFFICE SPIRITUEL, MESSAGE SPIRITUEL
CHANTDU HU ET CONTEMPLATION.

 

Les Voyages A. Doucet inc     
 

Pour plus de renseignements 40, Place du Marché, Berthierville

EckartarCarodeMarquedéposée (514) 836-3719 4
(Copyright 1991) Tous droits réservée. | A

—— 4  
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! N Les Amputés de

4 guerre du Canada/O\

 

ON PARLE DE

  _ VOUS _
Ébutonscette chronique par un rappel.

Di: Gala folklorique et western des L
undi (cette semaine), Mgr Gilles Lus-
sier, évêque du diocèse de Joliette, était

 

 

 

 

(514) 836-7222

ME RICHARD DOUCET
NOTAIRE

691, MONTCALM,
BERTHIERVILLE

 

LA PENSEE DE LA SEMAINE...
 

Anatomie: chose que tout le monde possède,

mais de mellieure apparence chez une fem-
me.   

des ensemble afin de déterminer les points
faibles et forts de la municipalité en mauère

‘assoctaltion des familles monoparenta-
les de Joliette (Lanaudière) lace une in

Chevaliers de Colomb de Berthier fera vi-
brer le centre Gilles-Villeneuve dimanche,
le 3 novembre prochain, entre 13h et 21h.
Les billets se vendent six dollars. Les res-
ponsables sont: Philippe Dumontier (836-
2078) et Claude Rousseau (885-3897)...
L'association des marchands de Berthier-
ville prépare sa promotion des Fêtes, édi-
tion 1991. Cette promotion retiendra l'at-
tention du 21 novembre au 7 décembre. Par
le biais de Distribuco,les gensde la région
berthelaise recevront un carnet-rabais...
(Cue semaine, les CLSC de la région

Lanaudière (dont celui de d’Autray)
tiennent une conférence de presse dont le
thème est “le maintien à domicile, virage
ou mirage?” Les CLSC se questionnent sur
la façon de faire du gouvernement qui,
semble-t-il, à leurs yeux, n’est pas la même
que la façon de dire. Un sujet à suivre.

de passage à Berthierville. Plus de détails
au sujet de cette première visite de Mgr
Lussier en sol berthelais dans notre pro-
chaine édition...

eudi, 24 octobre, la fédérauon UPA de
Lanaudière vendra à la salle l'Ambrou

sienne, de Samnt-Ambroise, à compter de
20h, son assemblée générale annuelle. Le
taux de chômage, dans Lanaudière, en juin
dernier, s’établissait à 9,1%. 11 se situait à
6,7% un an auparavant, sclon Emploi et Im-
migration Canada... Une autre affiche géan-
te s’est élevée dans le ciel de Berthierville,
près de la 40, la semaine dernière, Après
celle Mcdonald’s-Ultrmar-Motel Prestige,
Shell, celle d'Esso, voilà celle de Saint-Hu-
bert et Pétro-Canada...

elte semaine, les membres du comité
des mesures d’urgence de la ville de

Berthierville se réunissent et discuteront

de protection civile. Le comité est coordon-
né par Daniel Bellehumeur, directeur du
service des loisirs. Samed: prochain, le 26
octobre, Jean-Pierre Ferland, le populaire
chanteur, résident de Saimnt-Norbert, prés
dera le souper bénéfice du musée Galles:
Villeneuve, au contre Gilles-Villencuve

Egalement le 26, en soirée, à la Villa du Pa-
trimome de Berthier, les Optimistes ren
dront hommage à leur ex-président Ray-
mond Guevremont...

1 y a rencontre du mouvement couple-fa-
mille de Berthierchaque 4e mercredi du

mois. Donc, en date du 28 octobre. Le mou-
vement vise l'épanouissement humain el
chrétien du couple et de la famille. La ren
contre se déroulera à la sacrisüe de l’église
de Berthier. Pour plus de renseignements
téléphoner vite au 887-2256 et demander
Jeannette Laroche ...

vitation toute spéciale aux hommes, chefs
de famille monoparentale. La prochaine
rencontre est prévue pour le 23 (mercredi,
débutera à 19h30, et prendra place a ecole
Telher, rue Richard, à Johette Dery? 753
151 Demandez Lise Bessette
aun vanards est ouverte depuis leach ond
dermier Le tournoi de chasse aux anand,
(et a la perdax ctaux lievrest di lab des
Malards de S:unt Ignace retendra | atten
ton des amateurs de chasse les Set * no
vembre… Les Malards s'élhiront ératement
un nouveau bureau de direction les 2 et 3
novembre… Ca sent les élections à Ber-
thierville, mais pas comme 1] y à quatre ans.
La semaine dernière, une seule affiche élec-
torale était visible. Mais 1] reste encore
quelques jours avant le scrutin. Une pous-
sée de fièvre électorale n'est pas umpossi-
ble...

oye

 

 

 

 

Brousseau,

que au Cube.  

Photo Alain Ballehumeur

Le comité responsable de
l'association des marchands
de Berthierville a rencontré
ses membres |l y a quelques
Jours afin de discuter de la
promotion des Fêtes, édition
1991. Dans l'ordre: Paul
L'Écuyer, directeur de la cais-
se populaire de Berthiervilie,
Michel Baril, du Stock, Fer-
nand Brousseau, d’Ayotte et

Pierre-Paul
Champoux, de la Boutique
Champoux, Georges Ayotte,
du Tigre Géant et Gisèle Syl-
vestre Chevalier, de la Bouti-

LA

DE
 

 

EN BREF... LA
 

VEDETTE

 

Robert De Cotret, le député fédéral du comté,
et Secrétaire d’État, accueillera leurs Altesses

Royales le prince et la princesse de Galles à l’oc-
casion de leur visite au pays, du 23 au 29 novem-
bre. Le couple princier visitera quelques villes et
attractions de l’Ontario avant de retourner à la
maison. Les détails de cette visite particulière ont
été annoncés par voie de communiqué par le dé-
puté-ministre De Cotret la semaine dernière. Il y 

des Fermières de Saint-Norbert, samedi, le 23 no-
vembre, à 20h, à la salle municipale de Saint-Nor-
bert. Pour obtenir des billets, téléphonez au 836-
2702 ou encore au 836-6098... Le 26 octobre, à
20h, les concerts Fa La Do offriront un récital a
l’église Sainte-Geneviève de Berthier. Marcelle ct
Marie Laferrière, deux artistes de chez-nous, se
produiront ,de même que Jean-Marc Laferrière, le
docteur Ulysse Laferrière. Ce concert est organi-
sé par les & de C. Pour billets: 836-1153.

SEMAINE

   

 

  
Frangois Lebrun, de Berthier-
ville, distributeur Amaro... ven-
tant Ici (sans doute), l'une de
ses distributrices!

 

CE

aura soirée Sainte-Catherine, au profit du cercle

ourtoisiea votre disposition
pi 
 

Pour votre salle de bain

BAU
décor inc.

gérant: Ciaude Daviault

 

 “La plus belle salle de montre de la région”    94, Baby, Joliette (514) 759-7202   1
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Nos correspondants nous disent que...
 

 

 

Charette

SEMAINE DES.
JARDINS Une soirée
a été organisée, le 16
octobre, au local de la

caisse populaire de
Charette, dans le ca-
dre de la Semaine
Desjardins, en compa-
gnie des dirigennts et
du personnel. Un pro-
gramme n été soigneu-

sement préparé pour

les visiteurs: cocktail,
charivari, montage-vi-
déo, prix de présences
expositions de ta-
bleaux par les élèves
de Mme Irène Fontai-
ne. Mme Danielle Lor-
rain Saint-Louis, di-
rectrice e la caisse,

était responsable de
cette soirée.

* *
CENTRAIDE La

campagne de Centrar-
de pour ln paroisse de
Charette se déroulera
Jusqu'au 30 octobre.
Des bénévoles circule-
ront dans le village et
les rangs durant cette
période. M. Alide W.
Samson est responsa-
ble de cette collecte.

*

Louiseville

CENTRE DE BE-
NEVOLAT Le Centre
de bénévolat de Loui-
seville vous propose
une conférence sur ln

névrose institutionnel -

le, par Jean-Gilles Be-
dard, à la Porte de In
Mauricie, le 30 octo-
bre, à 19h30. Coût: 3$

* x

ÉMOTIFS ANO-
NYMESLe congrès
des E.A. aura lieu à
Drummondville, à ln

salle des Chevaliers
de Colomb, 81. rue

Brock, le 26 octobre.
Inscriptions dès 8h
le congrès se termine-
ra à 21h. Tous sont
bienvenus.

N'oubliez pas la ré-
union du groupe Ten-
dresse, tous les jeudis
soirs, à 20h, au sous-
sol de l’église de Loui-
seville.

* Nn

CENTRE DE
FEMMES Le Centre
de femmes de Louise-
ville invite ses mem-
bres et non-membres
À assister au café-ren-
contre du 23 octobre,

de 19h30 à 21h30.
Mme Jackie Voyer
parlera de CAVAC
(Centre d'aide nux vie-

time d'nctes crimi-

nels:

N'oubliez pas “Les
mercredis apres-midi

de Jocelvne”, des 23 et

30 octobre, de 13h30 à

15h30, qui porteront
sur la solitude sous
toutes ses formes.

Amenez une amie,

une voisine et une
connaissance pour lui

faire connaîtare et bé-
néficier des activités
du Centre de femmes
louisevillois.

* *

CLUB DE L'AMI-
TIE Une nouvelle as-
sociation vient de nai-
tre à Louiseville et a
pour nom “Le club de
l’Armitié de Louiseville
inc”. Vous pourrez en
faire partie et assister
aux réunions tous les

mercredis soirs, à
l'école Jean XXIII, à

19h. Ceux qui aiment
les jeux de société et
se rencontrer entre

amis pourrontle faire.
Les gens de 30 ans et
plus sont les bienve-
nus. Le président de
cette nouvelle associa-
tion est M. Antoine
Lavaute, que l’on peut

rejoindre au 228-4308.

* *

Yamachiche

TABLE D’EN-
TRAIDE La Table
d'entraide d’Yamachi-
che vous informe des
services offerts par le
Centre de bénévolat
du bassin de Maski-
nongé, dont le bureau
est situé au 121, Peti-
te Rivière, à Louise-
ville. Les services of-
ferts sont “la popote”
livrée à domicile, deux
fois par semaine et
pour les personnes en
difficulté, “Tel-Écoute”
est attentif à vos pro-
blèmes. Pour informa-
tions: Yamchiche, 296-
3090; Louiseville, 228-
3224. (Clémence
Lamy, publiciste)

* *

COLLOQUELes
nouvelles croyances,
comment s’y retro-
uver? Colloque organi-
sé par l’Office de l'édu-
cation, ouvert à toutes

les personnes qui s’in-
terrogent sur les nou-
velles croyances, à
l’Université du Qué-
bec à Trois-Rivières, le

26 octobre, de 9h à

16h

* A

Saint-Alexis

DEVOUEMENT
Durant trois ans,

Mme Chantal Saint-
Onge Clément s’est
dévouee pour la mise
en marche, la redac-

tion et la distribution

du fewllet parmssial
Qu'elle en soit remer
Clee

A x

SOULAGEMENT
Les parents de Sarah

Robert et de Rosalie

Lemay Plante etaient

trés heureux, le Y oc

tobre dermier. de retro-
uver ces petites Nites

qui s'étment égarees
dans le buis, tout près
de la ferme a Noe,

pendant plus de trois
heures. C’est grâce

sux pompiers volon-
taires de Saint-Alexis
et à plusieurs bénévo-
les que ces deux en-
fants ont pu dormir
bien au chaud. MER-
CI du fond du coeur à
vous tous qui avez
participé aux recher-
ches.

* *

CENTRAIDE Des
bénévoles vous sollici-
teront, jusqu’au ler
novembre, pour Cen-
traide-Mauricie. Nous
vous remercions à
l’avance de votre géné-
rosité.

Saint-Cuthbert

POUR LES AÎ-
NÉS Une deuxième
journée pour la sécuri-
té des aînés se tiendra
le samedi 9 novembre
prochain, à l’école
Sainte-Anne, à 9h. On
y parlera du mandat
et de la procuration
ainsi que de l’impor-
tance de l’amitié et
des échanges pour se
protéger et rendre le
quotidien plus agréa-
ble. Un dîner servi sur
place sera agrémenté
par les talents de mu-
siciens locaux. Un prix
de présences sera tiré
à la fin de la journée.
Les billets, au coût de
5$, sont disponibles
auprès des membres
du comité ou à la mai-
rie. Ceux qui n’ont pas
de moyens de trans-
port peuvent profiter
des services gratuits
de la Diligence. Vous
vaites votre réserva-
tion la veille (8 no-
vembre) en appelant
M. Guy Durand, au
836-7772. Bienvenue
à tous les aînés.

* *

BAZAR COMITÉ
D'ÉCOLE Un bazar
sera organisé par les
élèves de 6e année de
l’école Sainte-Anne de
Saint-Cuthbert. Nous
acceptons tous les ar-

ticles que vous nous
donnerez sauf les vê-
tements. Vous pourrez
aller porter vos objets
à l’école, du lundi au

vendredi, entre 9h et
15h. Pour les gros ob-
jets, des personnes se-
ront disponibles: sa-
medi 9 novembre, Syl-
vie Drainville 885-
3310, Paul Denis 836-

2519. Les 12, 13 et 14

novembre, vous pour-

rez appeler Mare Mac-
Duff, nu 836-3816. Le

bazar aura lieu à l'éco-
le Sainte-Anne de
Smnt-Cuthbert le sa-
medi 16 novembre, de

10 a 17h: et le diman-

che 17, de 11h à 16h.

C'est un rendez-vous.
Soyez généreux pour
nos enfants.

* *

Saint-Norbert

ACTIVITÉS À
VENIR Dimanche, 27

octobre, à 13h, bingo
au profit des Optimis-
tes. Coût du billet: 48.
C’est à la salle munici-
pale.

Les Chevaliers de
Colomb vous invitent
À leur party d'huîtres
annuel, Je 9 novembre,

à 19h30, à la salle mu-
nicipale.

*“ *

Sainte-Angèle de
Prémont

BEAU SUCCÈS
Lors de la journée du
12 octobre organisée
en collaboration avec
les pompiers volontai-
res de Sainte-Angèle
de Prémont, dans le
cadre de la Semaine
de prévention des in-
cendies, plus de 40 en-
fants de la paroisse
ont pu se familiariser
avec les divers équipe-
ments don les pom-
piers se servent pour
combattre un incen-
die. Un film explicatif
leur a été présenté
afin de les informer
sur les dangers qui
peuvent causer un in-
cendie et sur les pré-
cautions à prendre
pour se protéger. Le
magicien André est
venu effectuer des
tours de magie que
l'assistance a très ap-
préciés. À la fin du
spectacle, des certifi-
cat de participation
ont été remis aux jeu-

nes ainsi que des bal-
lons modelés. Merci à
tous ceuxet celles qui
sont venus s’informer
lors de cette journée
de même que pour
leur participation.
(Les pompiers volon-
taires de Sainte-Angè-
le de Prémont)

*

HOSPITALISE
Prompt rétablisse-
ment à M. Réhaume

Bellemare qui séjour-
ne présentement à

l'hôpital Laval de
Québec. Nous espé-
rons vous revoir très
bientôt parmi les vô-
tres et parmi nous.

x *

Saint-Léon

HALTE GARDE-
RIE La halte garderie
“Les Campagnols” ou-
vrira ses portes bien-
tôt. Les inscriptions se
terminent le 31 octo-
bre et se font tous les
jeudis, de 13h à 16h,
à la salle des loisirs.
Ce service de garde
s'adresse aux jeunes
de 2 à 5 ans. Commu-
niquez avec Véronique
Vallières 228—2043
ou Lucie Damphousse
228-5872.

x *
SOIREE. CASINO

Une soirée casino, or-
ganisée par la caisse
populaire, au profit
des organismes de la
paroisse, aura lieu sa-
medi, 26 octobre, a
20h, a la salle des loi-
sirs. Venez vous amu-
ser. Plusieurs prix de
participation et goûter
servi en fin de soirée.
Toussont bienvenus.

* *

CONCERT MO-
ZART L'ensemble vo-
cal Amadeusprésente-
ra un concert Mozart
à l’église de Saint-
Léon le Grand diman-
che, 10 novembre, à
20h. Pour les billets,
contactez Pierrette
Rabouin, au 228-5496.

* *

ASSEMBLÉE
CAMPAGNOLS L'as-
semblée générale de la
halte garderie “Les
Campagnols” aura
lieu le jeudi 7 novem-
bre, à 13h15, à la salle
du Relais 349. Prix de
présences, gâteau et
café. Nous comptons
sur votre présence.

Bienvenue aux pa-
rents des enfants in-
scnits.

* *

EXPOSITION
Dans le cadre de la
Semaine Desjardins,
une exposition de pho-
tos anciennes de l’égli-
se, du presbytère et de
l'hôtel de la Saline a
été tenue, à la caisse

populaire, du 14 au 16
octobre. Le responable
de l’activité était M.
Lucien Bellemare, his-
torien. Vu l’engoue-
ment et les nombreux
visiteurs, on a décidé
de poursuivre une
deuxième semaine.
Vous êtes donc tous
invités à venir visiter
votre caisse populaire
au cours de cette expo-
sition qui se termine-
ra le 25 octobre, à 17h.

nN

BRAVO 100 ANS
Dimanche, 27 octobre,
une messe sera célé-
brée, à 10h, par l’abbé
Aurèle Saint-Yves,
pour célébrer les 100
ans de M. Lionel
Saint-Yves. Tous les
parents et amis s’unis-
sent pour lui souhai-
ter bon anniversaire.
Après la messe, une
réception aura lieu
afin de célébrer en fa-
mille avec le jubilaire
et partager ce bonheur
un peuspécial.

**

Saint-Norbert

NO"EL DES EN-
FANTS Le comité or-
ganisateur du Noël
des enfants a été for-
mé dans le but de fai-
re une fête pour tous
les enfants de 0 à 10
ans de Saint-Norbert.
Il est composé de deux
membres de chacun
des quatre organismes
suivants: association
des pompiers, Cheva-
liers de Colomb, cercle
des fermières et club

Optimiste. Tous les
enfants qui veulent
participer à cette fête
doivent OBLIGATOI-
REMENTs'inscrire en
retournant le coupon
réponse dans Le Re-
créatif du mois d’octo-
bre. La fête aura lieu
le 15 décembre, à 13h,
à la salle municipale.
Le Père Noël et la fée
des étoiles de même
que plusieurs anima-
teurs seront présents
pour agrémenter cette
journée. Ceci vous est
offert gratuitement
par le comité organi-
sateur du Noël des en-
fants. Bienvenue à
tous.

* *

Saint-Barnabé

TRANSACTION
La propriété de Mme
Germain Bournival du
Ze rang a été vendue à
Mme Dany Lesieur et
Marcel Poisson. La fa-
mille Poisson habitera
notre paroisse dès le
ler novembre.

* *

Saint-Didace

MARCHÉ AUX
PUCES Le marché
aux puces qui a eu
lieu le 13 octobre, à la
salle du presbytère, a
remporté un grand
succès. Remercie-
ments aux bénévoles
et aux fermières de la
part du curé Lucien
Dumas.

= *
CONCERTPlacer

à votre agenda la date
du 8 décembre car
c’est alors que sera
présenté, à l’église de
Saint-Didace, un
concert qui ne man-
quera pas d’intérêt.
Les billets son déjà en
vente à un prix très
bas. Planifier cette
date tout de suite.
Vous passerez une bel-

le soirée.
 

 

 

 
 

 
  SAINT-EDOUARD: manger... une main

Cultivant son propre jardin depuis fort longtemps, M. Martial Beauregard de Saint-Edouard en a
extrait une carotte tout à fait spéciale, récemment. L'objet, comme on le voit, a toutes les allures d'une

(ei humaine.La Nature a de ces surprises...

Photo Pierre Bellemere
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Les Toitures

Construction .Rénovation Réparation
André Désaulniers, prop.

581, Notre-Dame, Pointe-du-Lac
(819) *377-3187 ou 228-4363

“(après 18 h)

Climatex …
Entrepreneur général
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Li Festival de la galette de sarrasin de

Louiseville est maintenant “en arrrière”.
Cette 13e édition aura remporté un succès
éclatant et cela est tout à l’honneur des or-
ganisateurs et bénévoles, le président Jean-
Pierre Gélinas en tête. Bravo à vous Mes-
sieurs-dames pour avoir permis à Louise-
ville de vivre des jours actifs, de franche
camaraderie et tout cela, dans l’atmosphère
d'autrefois. Vous avez fait du boulot digne
de mention. C’est tout à votre honneur. Et
félicitations à la nouvelle reine-meunière
Chantal Baribeau, une jeune fille qui a
travaillé très fort dans la vente de ses maca-
rons...
N° manquez pas le super casino qui aura

lieu samedi, 26 octobre, à compter de
20h, au centre de loisirs de Saint-Léon.
Cette activité est organisée par la caisse po-
pulaire de l'endroit et les profits de la soi-
rée seront versés aux divers organismes de
la paroisse. Donc, vous pouvez vous amu-

ON PARLE DE

VOUS _ 
ser tout en aidant une bonne cause...

harlemagne Gaboury s’est fait tirer
aux cartes pour savoir où son chat était

rendu. La tireuse de carteslui a dit que “mi-
nou” se promenait quelque part dans le Car-
rée Pie IX. Est-ce que “Charlot” est allé
faire sa ronde pour retrouver son félin pré-
féré? Il est le seul à avoir la réponse...
(Graine Gallant de l’Arc en Fleurs se

serait achetée des chaudrons “chirurgi-
caux” récemment. Depuis ce temps,elle de-
mande au boucher de la viande “stérélisée”.
Toute une histoire que cette “cuisine” pro-
pre... propre... propre... Mais il parait que
ça fait plus “galant”...

vis aux gens qui voudraient aller à
Rougemont avec Gaétan Milette, di-

recteur adjoint de l'Association des pom-
piers de Louiseville. Vous risquez de vous
retrouver non pas à Rougemont mais au
Vermont. Ce doit être parce que Gaétan ne
peut faire la différence de ses couleurs entre

JEAN-PAUL

 

 

   
  
CCVALEUR DE REPRISE GARANTIE À VIE.
se

ses achats

AUX

Ateliers J. Pierre Arseneault Inc.

52, rue Sasni-Marc, Loussevile |(819) 228-4456  
 

LA PENSEE DE LA SEMAINE...
 

 
Être un homme, c'est sentir qu'en posant sa
pierre, on contribue à bâtir le monde   

le “rouge” et le “vent” puisque la terminai-
son des deux mots est la même... Semble-
rait qu’il est meilleur sur les lieux d'un in-
cendie que dans les cartes géographiques.
Ça, nous n’en doutons pas un seul instant
aprèsl'aventure qu'il vient de vivre.
Saint-Justin se souvient du 27 août 1991

et de la tornade qui a touché plusieurs
Jusüniens. En guise de solidarité envers ces
personnes, un repas chaud sera servi à tous
les sinistrés le 10 novembre prochain, au
sous-sol de l'église. Il y aura d'abord messe
à 11h30, célébrée par l’évêque du diocèse.
Puis le repas suivra, un repas auquel toute
la population de Saint-Justin est invitée et
ce, à un prix très minime. On demande de
s'adresser aux responsables d'associations
pour la réservation des billets ou encore de
les acheter aux portes de l'église lors des
messes dominicales...
N° confrère Pierre Simard se promè-

ne en béquilles de ce temps-ci, résultat

d'une mauvaise chute faite lors de l’exerci-
ce de ses fonctions, le 12 octobre dernier
Voulant prendre une photo “en plongée”, il
à fait “une plonge” lorsqu'accroché par une
dame et voulant éviter une collision avec un
enfant qui était dans une poussette, il s’est
fracturé un os du pied gauche. Nous lu!
souhaitons un prompt relour sur ses deux
jambes car nous savons que Pierre n'est
pas un “amateur” de béquilles…

l y a des gens pour qui l'évaluation d'une
foule prend souvent des proportions dés-

ordonnées. Ainsi, de dire qu'il y avait
75,000 personnes au défilé du Festvival de
la galette est “voir très grand”. N'oubliez
pas que 75,000 personnes, c’est beaucoup.
mais beaucoup de monde. Il est toujours
préférable d'en rester à des chiffres plus ré-
âlistes. Ainsi, on risque moins de faire rire
de soi, La parade à été un succès. Il y avau
une foule impressionnante mais 75,000 per-
sonnes, ça fait “Capitaine Bonhomme”...

 
 

 

 

 

dente... 

Photo Pierre Simard

Dans le cadre du Fes-
tival de la galette de
sarrasin de Louise-
ville, la course de boi-
tes a savon a suscité
l'intérêt des jeunes et
moins jeunes. Un peu
comme en Formule 1,
les mécaniciens s'af-
fairaient à mettre la
dernière touche aux
“bolides” qui allaient
participer à la course.
Cette scène en donne
une preuve très évi-

LA
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EN BREF... LA
 

 

Le Musée Pierre-Boucher de Trois-Rivières
est à planifier son exposition du temps des fê-

sion de créer des liens de fraternité et d'élargir les
connaissances de chacun. Le Musée Pierre-Bou-

VEDETTE

SEMAINE

 

 

   
tes consacrée au thème “Le Noël des ethnies”
qui sera réalisée avec la collaboration du comité
d'accueil aux Néo-Canadien. Le thèmetraité per-
met aux membres des communautés culturelles
chrétiennes de ‘impliquer et de participer à l’ex-
position en prêtant au Musée des objets originaux
qui identifient les us et coutumesreliés à la fête
de Noël de leur pays d'origine. C'est une occa-

cher sera responable des emprunts et de la
cueillette des objets. Les personnes intéressées à
participer à cette exposition doivent communi-
quer le plus tôt possible (date limite de la cueille-
te, le 25 octobre) avec Françoise Chaîné du Mu-
sée, au 376-4459, ou Johanne Tourville du co-
mité d'accueil aux Néo-Canadiens, au 375-
2196...   Carole Desjardins, employée au

club Vidéo Valllères de Louise-
ville depuis un an et demi.

 

 

 

PUB Le FESTIVAL des
Soupe aux huîtres
Huîtres frites (6)
Huîtres frites (12)
Huîtres fraîches(6)
Huîtres fraîches (12)

Bon appétit!
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MERCI A TOUS CEUX QUI ONT FAIT DE CET
EVENEMENT... UN SUCCES  

CONSULTEZ NOTRE
BROCHURE POUR NOS
SPECIAUX:
2 SEMAINES POUR LE
PRIX D'UNE.
EN PLUS DE NOTRE
GAMME DE FORMULE
TOUT INCLUS A PARTIR
DE 999$ + TAXE AU GREAT
BAY À ST-MARTIN.
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COSTA RICA GUADELOUPE
CUBA MEXIQUE
FLORIDE REP. DOMINICAINE
JAMAIQUE VENEZUELA
MARTINIQUE/

JVJoLivac
Albert Younes

  

     

  
    

Place Bonaventure, CP 586, Montréal. Québec H5A 1C5

Tél (514) 871-1328 / 1-800-361-1422 Télex: 055-62032
Fax. (514) 871-2464

   

   
  
  

  

BERTHIER
820, RUE DU COLLÈGE

836-1644

JOLIETTE
41, RUE BEAUPIED

N.D.P.

756-4511
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LECHO))
(514) 835-1212

SANS FRAIS
REGION (514)
836-6210

 

 

 

 

ON PARLE DE

VOUS
L£ club de patinageartistique Optimiste de Saint-Ga-
—briel organise une parade de mode au profit de ses acti-

vités. Le tout se déroulera le samedi, 2 novembre, à 19h30
à la salle Érablière Émery de Saint-Damien tant pour les
adultes que pour les enfants. Seules les patineurs et pati-
neuses du club ne paient pas. On sait que le club local a
reçu la mission d'organiser les finales régionales en vue
des Jeux du Québec au début de l'an prochain.
Jeannine Tremblay a passé avec excellence ses cours de

chauffeur d’ascenseur lors de son récent voyage à Cuba.
Les intéressés à suivre le cours doivent communiquer avec
elle.
Josée Baillargeon Charette épouse de Jacques Charette

sera maman pour la seconde fois au début de l’an pro-
chain. Cette sympathique serveuse pince-sans-rire de la
Brasserie espère donner un petit frère à sa petite fille...
Uz restaurateur de Laval nous a dit chercher un local

pour ouvrir un restaurant, spécialisé dans les fon-
dues, à Saint-Gabriel. Ce ne sont pas les locaux vides qui
manquent. On nous dit, en dernière heure, qu'il en serait
venu à une entente avec le propriétaire du Ti-Coq, rue
Maskinongé. Une histoire à suivre

   
 

 (

LA PAGE À

JEAN-GUY  

 

  PINEL
a ville de Joliette se retire du comité de la piste cycla-
ble Notre-Dame-des-Prairie-Saint-Gabriel.... Comme

d'habitude, Joliette aime être la capitale régionale seule-
ment quand elle en retire tous les profits. Pour qu'elle em-
barque il faudrait que la piste soit à sens unique vers Joliet-
te…

vec les difficultés que connaitle Joliette Journal, qua-
tre vétérans du journalisme sont sans emploi. C'est re-

grettable.. Le Joliette Journal étant distribué gratuitement
dans la MRC de Joliette, l’Echo demeure ainsi le seul
journal complètement vendu dansla région.

près avoir lu l’éditorial de Jean-Paul Plante sur les
qualités que doivent manifester les candidats qui bri-

guent les suffrages aux présentes élections municipales,
l'ex-maire de Saint-Gabricl, Maurice Roberge a dit que
notre rédacteur en chef ferait un très bon candidat. ..
Ls commissaire industricl André Desroches doit annon-

cer une autre industrie pour Saint-Gabricl, sous peu...
Selon M. Desroches on aura créer unc centaine d'emplois
dans la région avant la fin de l’année même si on est en ré-
cession. Saviez-vous qu’André Desroches a déjà été chef
de cabinet de l’ex-chef de l’Union Nationale et ministre

 

 

MAMAISPLUS LA GUERRE
Laguerre faitsoufirirfoulle monde...

Nous devons faire en soie que csiane se

  ‘Les Amputés de guerre du Canada
 

  

LA PENSÉE DE LA SEMAINE...
 

;“ons heureux, vivons en san-

   
péquiste de l'Industrie et Commerce Rodrigue Biron.

ans quelques jours des bénévoles offriront aux Gabric|-
lois des chandelles ou recucilleront vos dons en faveur

des personnes qui sont plongées dans la souffrance à cause
de leur cécité. Il s’agit de la neuvième campagne de levée
de fonds de la Banque d'Yeux. L'argent récucilli sera ut-
lisé pour la publicité en faveurs des dons d'organes ct sur-
tout pour la recherche en vue d'améliorer le taux de succès
des greffes coméennes…

c pas oublier la partie de carte organisée par les
Chevaliers de Colomb de Saint-Gabriel pour samedi

le ler novembre au Centre sportif. Il y aura de nombreux
prix de présence. On peut s'informer auprès de Viateur Pré-
ville ou en communiquant au 835-4884 ou -5324..

ne équipe de tournage est venue filmer récemment au
Jardin Forestier des séquences qu'on verra, l’autom-

ne prochain à la populaire émission pour enfants sur le ré-
scau anglais de Radio-Canada, Sésame Street. Denis Le-
françois, l’homme qui taille les arbres, sera la vedette de
cette émission. Le Jardin Forestier est appclé avec le
Théâtre d'été Moison à devenir le pivot de notre indusune
touristique au cours del'an prochain.

 

 

 

 

 

Le maire Jacques
Sarrazin a profité de
la dernière assemblée
du conseil de la muni
cipalité de Paroisse
Saint-Gabriel pour re-
mettre un chèque de
4,000$ à Pierre Lalon-
de, président de I'As-
soclation des pé-
cheurs du lac Maski-
nongé. ll s’agit de la
subvention obtenue
dans le cadre du pro-
gramme environne-
mental de I'Hydro
Québec.

LA

DE     
 

 

EN BREF... LA 
 

VEDETTE

 

ne autre vedette de
la télévision locale,

Mme Aurore Poirier,
qu'on pourra voir sous
peu à CTB nous expli-
quer un buffet chinois..

es épouses de cha-
cun des candidats

avaient apprêté un met

qui fut servi aux per-
sonnes présentes, di-
manche lors de la réu-
nion de l'équipe Go-
yette....
Li chasse semble

avoir été très bonne
dans la Zec des Nym-
phes cet automne. Plu-

sieurs chasseurs ont tué
dès les premiers jours
de leur excursion...

e propriétaire d'un
tit camion "pick

up” rouge semble avoir
tSrouvé un bon moyen
de se débarasser de
ses feuilles. I! les a tout

simplement placées
dans la boite de son
camion puis a filé à
toute vitesse ruc Ma-
skinongé … Des feuil-
les qui volaient, qui
volaient, des feuilles
qui volaient dans le
chemin

 SEMAINE

 

   
Lyne Baril de Saint-Charles-de-

ndeville, serveuse su ciub de
golf de Saint-Didace.  

 

‘Voirie:

    
   
 

Programme de nettoyage et d'entretien de fossés,
Prolongement del’asphaltage du réseau routier

actuelde la municipalité; cor Res
\mélioration du réseau de lumières de rues acquis en 1991;

:Réalisation du 6e rang avant1993 (Réforme Ryan)...:;

A la Corporation municipale de Saint-Gabriel-de-Brandon aux élections du 3 novembre 1991... I

ROBERT GHARETTEet ses candidats, une équipe
d’expérience garante de I'avenir, vous dévoilent maintenant

quelques priorités de leur programme.
Industrie: Développement d'une zone industrielle.

Touristique: Continuer notre participation au
développementtouristique.

| ROBERT CHARETTE: Maire
| ROCK DESROSIERS: Siège #1
| MAURICE SARRAZIN: Siège#2
} JACQUES DUFRESNE: Siège #3
| LARRY SUBRANNI: Siège #4
| GABRIEL LAFRENIERE: Siège#5
| ALPHONSE MONDOR: Siège #6
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Dans la MRC ded’Autray ae

Centraide veutfaire une campagne
en profondeur selon André Desroches
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Photo Jean-Guy Pinei

À la conférence de presse pour le lancement de la campagne de Centraide
dans d'Autray, on voyail Mme Simone Ethier de Centraide, Michel Rivest des
Caisses populsires, Claudine Bernèche vice-présidente et André Desroches
président pourle secteur Berthier.

  
 

 

  
   

S ENR.
Fabrication de:

m Armoires de cuisine

= Meubles sur mesure tels que:
ameublements de chambre, cuisine, meubles

d'appoint, en mélamine ou en bois.
Modèles en démonstration.

520, rue Clément, Saint-Justin
Pour information:

sur semaine: (514) 581-8718
fin de semaine: (819) 227-2839

 

  

 

 

Gaston Brizard 

 

 

 

 

 

 

   

 

 
 

FIRMIN ST-YVES

CANDIDAT A LA MAIRIE DE SAINT-PAULIN

Implique dans la politique muni ipale à Samtlaulim depuis 1978, je

sollicite un nouveau mandat et cette fois-ci, en lant que Maire de la

Mumicipælité de Samt-Paulm.

Les projets suivants auront toute mon attention et seront traités en
pronite des le début du mandat que vous voudrez bien me confier:

1. Finaliser la mise en place d'un centre multiservices à Saint-Paulin.

2- Maintenir le taux de taxatonraisonnable

clacceptabie pour tous les payeurs de taxes.

$ Continuer la réfecuon des wotioirs et l'élargissement des rues.

4 Prolongerle réseau d’aquedueet voir à l'assainissement des caux.

5 Favoriser une vie économique active, dans

l'harmonie et pour le mieuxétredes citoyens.

Pour le bien de tous, avec un consesl unit.

Votez

FIRMIN ST-YVES    

LJ}

par Jean-Guy Pinel

Alors que l'organisme distribue dans la
MRC de d'Autray 35,000$ alors qu’il ne reti-

re dans sa campagne que 7,000$ dont la
moitié dans la région de Saint-Gabriel,
Centraide a décidé de mener une campa-
gne en profondeur cette année dans toute

la région.
Le vice-président de Centraide et responsable

de la région, le commissaire industriel André
Desroches a rappelé, en conférence de presse la
semaine dernière, l'importance d’un tel organis-
me et surtout des gens qu'il aide. “Ce sont des
personnes qui ont besoin d’un coup de main,” a-

t-il dit.

Objectif
L'objectif pour la région est tout montant en

haut de 7,000$, le plus près de l'équilibre. Pour
obtenir ce succès M. Desroches s’est adjoint un
groupe de travail qui verra à coordonner la cam-
pagne. Ainsi pour le secteur Brandonil a fait ap-
pel à Denyse Ouellet du Centre du bénévolat et

=| Ça vaut la peine de se rendre à St-Norbert

Philippe Beaulieu de Beaulieu Électrique. À
Berthier il sera assisté de"Claudine Bernèche
n.p. et Marie Grégoire. Un autre groupe oeuvre-
ra dansle secteur Lavaltrie.

Le premier volet de la campagne touchera le
milieu du travail. Les Caisse Pop collaboreront
également ainsi que le Centre d’emplois et les
entreprises. On veut toucher les 1700 entrepri-
ses et professionnels de la région soit en les vis)-
tant ou les contacts.

Le second volet consistera à la sensibilisation
au niveau municipal. Puis il y aura la campagne
grand public.Les organismes bénéficiaires seront
également appelés à participer à la campagneet
pourront même conservés une bonne partie des
revenus qu’ils récolteront. “C’est la première
fois que nous faisons une campagne aussi
bien structurée” a dit M. Desroches.

Selon Mme Simone Éthier de Centraide, 1]
aurait fallu 441,000$, l'an dernier, pour combler
les demandes alors qu’on n’avait amassé que
285,000$. Questionné sur l’administration, elle a
dit qu’elle totalisait 13%, ce qui est peu.
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PO Berthier

 
Gilles Baril fait élire
son équipeà la direction   

    

  
 

Photo Pierre Bellemare

SAINT-ÉLIE: activités de Rayon d’amitié
L'organisme Rayon d'amitié poursuit ses activités à Salnt-Élie-de-Caxton. Lors d'un récent souper,

le nouveau bureau de direction a été croqué surle vif. À l'avant, la présidente, Mme Diane Garceau,est
entourée de Mmes Lise Lapointe (trésorière), Diane Pellerin (1ère vice-présidente), Louise Allard (2e

vice-présidente) et Juliette Garceau (secrétaire). À l'arrière, dans l'ordre habituel, on retrouve les
conseillères: Mmes Huguette Villemure, Louise Lacerte, Marcelle Lafreniére, Jacqueline Potvin et Lucie

See" MmePierrette L Philibert était absente au momentdela prise de cette photo. ) 
 

 

Par Jean-Guy Pinel

La “slate” appuyant la candi-
dature de Gilles Baril comme
représentant du parti québe-
cois, lors des prochaines élec-
tions provinciales, a remporté
tous les sièges, lors de l’assem-
blée générale du PQ Berthier.
De l’ancien conseil d'adminis-
tration, il ne reste que 4 mem-
bres. Il est vrai que certains
n’ont pas présenté leur candi-
dature, préférant militer dans
le Bloc Québécois pour quel-
ques années.

Nouveau président

André Dupuis de Saunt-Cuthbert
est le nouvenu président. François
Lebeau de Saint-Jean de Matha est
le vice président alors que Renee
Aubuchon de Berthier est la secre.
taire et Gnétan Gauthier de Laval-
trie est la trésorière. Ont été élus
conseillers: Gaby Archambault de
Saint Jean-de-Matha, Odette Corr.

veau de Saint-Gabriel, Jules La-

combe de Lavaltrie, Johanne Joly
de Berthierville, Jean Claude Ki

chard de Saint-Michel des-Smnts,
Carmen Robitmille de l'Ile Saint
Ignace et Luc Saint-Georges de
Sant-Félix de Valois

uorum

Alors qu’) n'y à pas s1 longtemps
le PQ Berthier pouvant difficilement
réunir la cinquantaine de person

nes nécessmres pour qu’il y at quo
rum, cette fois plus de 200 person
nes ont assiste à l'assemblée tenue
dans le fief du depute hberal Albert
Houde, soit Sant Felix de Valois

Organisation

Beaucoup mieux orpranisee que
celle de l'autre candidat a invest

ture Alain Doucet. l'equipe de
Gilles Baril # remporte haut la
main tous les sièges contestes
“Nous sommes prêts pour une

élection. Nous avons des cellu-
les de parvisse dans chaque
municipalité,” nous a dit Ia

consetllere élue Mme Odette Corn
veau.

 

 

  

  
   

Nelson Alarie
Conseiller siège No. 5

ait : FTJER

René Ricard

Mairie

Un “Duo” qui associe:

 vf Expérience et innovation

   cf Courage et ténacité

vf Service et dévouement

Des gens capables de travailler
en equipe!

 

 

 

Venez voir la plus
grande salle de

montre

10 000 pieds carrés ;

. Luminaires

. Matériel électrique

. Aspirateur central

Ele

  

  

 
  
  

 

runeau
ctrique inc.

99 rue Baby, Joliette (514) 759-6606

  
  Pour votre décoration

ou vos rénovations    
   

  

On peut vous aider
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DES GAGNANTS
A CHAQUE SEMAINE

 

 
 

 

RESTAURANT CHEZ SAM

sPÉCIAL BUFFET DES

azozeta

11, Notre-Dame Charette (819) 221-2022

MATERIAUX

MICHEL VAL
Matériaux de construction - Portes et fenêtres
Plomberie - Électricité - Peinture - Quincaillerie

RBI

RES «.

 

sa

Ai

Centre commercial Louiseville

550, boul. Saint-Laurent Est (819) 228-2715

BOUTIQUE COLLECTION 2
EERLESS

COUVREPLANCHERLEONLACERTE Inc
Vente et installation de ;

Tapis . Tuiles . Prélarts . . a
Tapisserie . Stores Vertiflex >

683, rue Sainte-Anne, Yamachiche (819) 206-3161
  

VARIÉTÉS LAMY .....
Vente et réparation de bicyclettes - Peinture CIL -

Produits pour piscine - Location de machine à tapis.
241, av. Sainte-Marie, Louiseville, (819) 228-3344

1130, boul. Saint-Laurent Est, Louiseville (819) 228-8481

 

CARBURATEURS

SYSTEME ELECTRIQUE

FREINS

ALTERNATEURS

DEMARREURS

AIR CLIMATISE

Paul

PASSAGER
ET
INDUSTRIEL

+
+

*
*

*
*

228-8485

Restaurant - Pizzeria

MARCO
Salle a Manger

Licence Complete 3
Prix specral au comptoir iN

 

161 Bou ST-LAURENT EST - LOUISEVILLE

  

AUTOMOBILES 0]

PAILLé Inc. 3

711, boul. Saint-Laurent Ouest,
Louiseville (819) 228-2783

Chayssures

GELINAS rar
240, Avenue Saint-Laurent
Louiseville (819) 228-4449

   ROBERT VIAU
Propriétaire  

  

  

   
  

CLAUDE GOSSELIN TAPIS |,
Tapis - Prélarts - Tuiles

Céramique

671, rue Denis, Louiseville (819) 228-2817

 

TAPIS
IROLTULES

820, avenue Daicourt, Louisevitie (819) 228-9280

QD.
TAPIS -

 

     
 

Ens c ma
rue GainLarent j . a

Maskinongé a |

   
 

 

MENCERIE DE QUALITÉ

552, rue Notre-Dame, Charette (819) 221-2077

oroav.ppp-
Loulseviile (819) 228-5501

Ouvert 7 jours/semaine

 

=
171, avenue Dalcourt, Loulseville

(819) 228-2783 / 228-2754    

   

CLEMENT
700 Ouest, boul. Saint-Laurent, Louiseville (818) 228-2701

  
   

 

   

 

 

   

  

   
       
  

 

  

 

  
 

 

  

 

TABAGIE
GRAND-PEREc.. Po mémo

Michel Ringuette, propriétaire 199, wv SalatLaurent Caudereiemn Marché Émery & Fils Inc.
aLa Jve-garePanasonic - Catloleire 228.3759 open 80, SoinerLouiauvleom228-2764

ne Pr.

CARON & PAQUIN="
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Pourquoi acheter chez Dépanneur Descôteaux?

“Parce qu’on s’y sent a Paise...”
 

  

 

 

Normand et Jacinthe Descôteaux, les propriétaires du Dépanneur
Desôteaux de Loulseville

ll y a trois ans, Normand et Jacinthe Descôteaux prenaient une décision im-
portante: celle de se porter acquéreurs d'un dépanneursitué au 192 boule

vard Saint-Laurent Est, à Louiseville, qui était la propriété de M. Gaétan Du-
puis.Cette décision, le couple Descôteaux ne devait jamais la regretter car

le commerce n'a jamais cessé de connaître une progression intéressante
particulièrement en raison des ajouts que l'on y a apportés.

L'achat chez nous signifie quoi pour vous?
Pour le couple Descôteaux, l'achat chez nous se traduit par le maintien

d'emplois existants et la création de nouveaux emplois. || est important
pour eux d'encourager les gens de la place car ce faisant, on contribue à
activer l'économie locale.

Qu'est-ce qui différencie votre commerce des autres du
même genre?
À cette question, aucune hésitation. Le service impeccable, empressé que

l'on retrouve et l'accueil toujours chaleureux que le personnel accorde à la

clientèle. Ce que l’on recherche au Dépanneur Descôteaux, c'est que les
gens se sentent à l'aise en venant acheter et qu'ils aient le goût de revenir.
On cherche à aller aux devants des attentes et exigences desclients.

Quels sont les services que la clientèle retrouve chez vous?
Au Dépanneur Descôteaux, les services sont variés, multiples. Entre au

tres, on offre le service de valideuse pour vosbillets des différentes lote-
ries qui, on ne sait jamais, pourraient faire de vous un ou une futur (e)

millionnaire. Vous retrouverez également les services salle d'attente, de
photocopies, de développement de photos, de laminage de vos photos et

ce qui est un atout majeur au Dépanneur, c'est là que se situe le terminus

d'autobus, un service grandement populaire, voire même indispensable.
Une très grande chambre froide permet d'offrir à la clientèle des produits
froids: liqueurs douces, bières, vins, etc.

Qu'est-ce qui est le plus important pour vous face à votre
clientèle?
Réponse spontanée: l'accueil et le service. Tout le personnel du Dépanneur

Descôteaux a la mème philosophie, la méme ligne de pensée: bien ac-

cueillir et bien servir les gens est ce qu'il y a de plus important. C'est pri

mordial. Le personnel, outre les propriétaires, se compose de Marie-Claude

Plante, Stéphanie Descôteaux, Clémence Descôteaux et Marie-France Bari
beau. Voilà une équipe dynamique, toujours prête à vous en donnerplus et

mieux.

Pourquoi acheter au Dépanneur Descôteaux plutôt
qu'ailleurs?
Nime Descôteaux répond ainsi: “Je suis originaire de Louiseville. Je connais
bien les gens et leurs besoins. J'ai le désir de bien servir les clients et

ceux-ci me ie rendent bien.” De plus, elle nous signale que le commerce est

établi depuis plus de 35 ans, qu'il a toujours opéré comme “dépanneur” et
que la clientèle s'est propagée de familles en familles en raison de l'excel-
lente renommée que le commerce a toujours eue. Bref, le Dépanneur Des-
côteaux est bien vivant, prospère, accueillant, et permet à la clientèle de
trouver tout ce dont elle a besoin. C’est un Dépanneur que nous vous re

commandons fortement. Une simple visite vous convaincra d'y retourner.
 

HE Service de

  

aut un dépanner
Beaucoup de choix

et un

 

Ouvert 7 jours
de 7 h a 23 h   

service super!

 

 

photocopie
Coin cadeaux

(TERMINUS AUTOBUS
avec abri Intérieur chauffé
 

Bière et vin

  

Encore cette année

Sapins et bouleaux
de Noël

 

    

 

   

S’évader sans se ruiner?
ORLEANS EXPRESS

re plus

 

 

 

B>- ENVOI DE COLIS

N

parbus

VOYAGE DE
GROUPE
(prix spécial)

LIVRET ETUDIANTS
(économique)   J 
  “Tout ça sous le même toit”!

192, boul. Saint-Laurent Est, Louiseville (819) 228-4622
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(En-achetant CHEZ-Nous-DEVENEZMILLIONNAIRE!)
Pourquoi acheter chez Jacques Frappier?

“Parce que c’est une maison de confiance depuis 23 ans”

c
t

Le magasin Jacques Frappier de Saint-
Alexis des Monts n'a plus besoin de

présentation. Depuis 23 ans main-
tenant, Jacques et Aline, son aide si

précieuse, voient à bien habiller et

chausser toutes les familles de Saint-
Alexis et de la région. De fait,
plusieurs générations ont trouvé ce

qu'elles recherchaient chez ce com-
merces alexismontois.
Jacques Frappier, c'est le spécialiste
du vêtement pour femmes, hommes
et enfants. De plus, les vêtements de
travail qui sortent de ce commerce de
Saint-Alexis des Monts sont renom-
més pour être de qualité et d'une
durabilité recherchée par tous ceux et
celles quiles achètent.
Que signifie l'achat chez nous pour

Jacques Frappier?

“L'achat chez nous permet
d'encourager les gens de la place et
contribuent au développement de

l'emploi. En achetant chez nous, cela

permet d'offrir des bas prix qu'il serait
impossible d'avoir autrement.”

Votre commerce se différencie de la

compétition de quelle façon?
“C’est tout d'abord l'accueil des
propriétaires qui fait la différence.

Puis, il faut mentionner le choix et les

prix compétitifs. On a tout ce qu'il faut

dans le domaine des vêtements, que
ce soit pour le travail ou pour la

chasse. Nous offrons aussi une belle

gamme de bottines tout à fait sé-
curitaires pour le travail et les excur-
sions en forêt.”

Quels produits retrouve-t-on chez

vous?
“Des vêtements pour toute la famille,

des souliers de toilette et sport. Nous
avons aussi de la chaussure pour les

enfants de même que des bijoux, Soit

des boucles d'oreilles et montres,

dans un très vaste choix. Nous avons
également un très vaste choix dans

les vêtementsd'hiver.”

Face à vos clients, qu'est-ce qui est

le plus Important?
“Pour nous, le service est ce qui
compte le plus. Nous tenons abso-

lument à nous rendre aux attentes

des clients.Cette politique, nous
l'avons adoptée il y a 23 ans et nous
la mettons en pratique à tous les

jours. Un client satisfait nous revient

toujours et nous donne une bonne
réputation partout où il va.”

Pourquoi acheter chez vous plutôt

qu'ailleurs?
“Pour notre très grand choix et pour le

service attentionné que nous acco
rdons à tous nos clients. On à habillé ;
plusieurs générations de familles et

on a fourns des bottines de travail à la ‘

réserve Mastigouche. Nous pensons à J
l'avenir en fonction de bien sarvir nos

clients car ls sont là raison de notre

succès en affaires.” ;

Jacques Frappier de Saint-Alexis des 3
Monts: un nom de confiance depuis :
près d'un quart de siècle parce qu'il

vise avant tout à donner entière 1
satisfaction aux gens qui se rendent à F
son commerce pour faire l'achat de k
vêtements, chaussures et bijoux.  
 

 

Jacques Frappier
Propriétaire

VENTE ANNUELLE…

 

 

 

   
Mme Jacques Frappler °

Secrétare-vendeuse

 

Les 24 - 25 - 26 octobre 1991
Fermé le mercredi 23 octobre pour préparatifs.

 

    
     

sur linge et bottes
de travail. ay=(QI

Rs amEe

sUr touteja Marchangj
qq. + Bijoux,

d hiver, pantalonits et bottes

Sax YAR  

 

  
Certaines

boucles

d'oreilles:

2 paires

pour le
prix

d’une.      
Habillez-vous maintenant et sauvez plus que la TPS.

Bienvenue à tous!  
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(En achetantCHEZ NotüsDEVENEZ MILLIONNAIRE!)
Pourquoi acheter chez Matériaux Michel Vallières inc.?

“Parce qu’on retrouve du choix dans un magasin chaleureux”
 Tu= EEETETESPPE 1
) oy    2} 1)sh pa | y

)

 

     
Linda et Michel Vailières: un jeune couple rempli de dynamisme qui dirige un

commerce tout aussi dynamique.

Matériaux Michel Vallières inc, qui opère sous la bannière

Unitotal, a débuté ses activités commerciales en 1981. On

célèbre donc, cette année. le 10e anniversaire de cette

quincaillerie bien en vue de Louiseville, située sur le

boulevard Saint-Laurent Est.
En 1989. les besoins obligeant, on doit doubler la la

superficie de ce commerce. On y entre alors de nouvelles

lignes de produits, différentes marques d'outils électriques,

des matériaux de finition, etc. Matériaux Michel Vallières est

dépositaire des portes et fenêtres Donat Flamand, de très

grande renommée. On retrouve également à ce prospère

commerce louisevillois de nouveaux vêtements de travail

(santé et sécurité au travail), un département complet

d'articles de chasse et de pêche, incluant la pêche sur la

glace, un département d'électronique avant-gardiste en plus

d’un département d'électricité et de plomberie refait à neuf

afin que la clientèle puisse mieux s'y retrouver. On offre la

quincaillerie renommée Unitotal et les matériaux de

construction d'aussi grande renommée BMR.

L'achat chez nous: qu'en pensez-vous?
"C'est une façon directe de maintenir les emplois chez nous.

On parle de plus en plus de conscience sociale,

d'amélioration des services, etc, en achetant chez nous, on
contribue à atteindre ces objectifs.”

Qu'est-ce qui vous différencie des autres commerces?

“La gamme des produits variés. Nous avons entre 6,000 et

7,000 produits différents et nous offrons un bon équilibre
entre les matériaux de construction et la quincaillerie.”

Quels sont les services que l'on retrouve chez vous?
“Les clients reçoivent un service de livraison rapide, dans la
méme journée, ce qui est une priorité, et sans aucun frais de

livraison. Deux camions et une grue sont à leur disposition
Nous prenons le temps de bien les servir.”
Qu'est ce qui compte le plus pour vous face a votre chentéle”?

“La satisfaction. La plupart des outils sont garantis au
comptoir pour six mois. Notre disponibilité est aussi un point
d'honneur que nous nous faisons et nous faisons tout pour

minimiserles files d'attente.”

Pourquoi acheter chez vous plutôt qu'ailleurs?
"Pour l'accueil que les clients reçoivent car nous les

considérons comme de la visite. Nous essayons de toujours
leur en donner un peu plus. Nous faisons beaucoup de

consultation et nous voulons que le client se sente en

confiance face à nous. Nous voulons que tout le personnel se

fasse chaleureux afin que les gens qui viennent nous voir se

sentent chez eux.”

Matériaux Michel Vallières: une maison de confiance où vous

trouverez à coup sûr ce que vous recherchez en matière de
quincaillerie et de matériaux de construction.

 

Chautterette portative Cordon de 1.8 m (6) ce
et poignée pour le rangement 4800 W &
240 V (0246) ; hae
    

1 350

Grilles à buches pour poéle à bois
53 em x 32 cm (21° x 12 V2") (0295)

.Pas de neige à enlever

.S'installe facilement

Spécial: 425°

spécia: A9O$

Vol ito demarrera plus facilement

Pas oc , are-brise à gratter

Modèle 16 pieds, gris, comprenant

tout le matériel standard

Modèle 20 pieds, gns L

Offre spéciale
‘automne

12°
Ensemble d'outils pour
loyer. Comprend
tisonnier, pelle, balai et
oe oir satiné

 

Chautferette miniature avec élément de
céramique fine disposée en forme
d'harmonica permettant une circulation d'air
supérieure Curseurs de contrôle Poignée

52) Pour un meilleur Service de livraison, nous

disposons d’un camion grue.

 
rétractile 700-1500 W 5200 BTU (0
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© bois <<Le petit Scieur 11>>.
{Surface recommandée: 46 m.ca, à 111 m.ca
{500 à 1200 pica) (0337)
arantie de ans

 

 

Materiaux Michel Vallieres inc
Matériaux de construction - Quincaillerie

- Portes et fenétres -Electricité - Plomberie - Peinture
1130,boul. Saint-Laurent Est, Louiseville, (819) 228-8481
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Pourquoi acheter chez Les Claviers Magiques enr.?

“Parce qu’on est assurés d’être toujours dans ‘la note’
 

 

   
Normand Bellemare, professeur de

musique et propriétaire des Claviers

Magiques enr. d'Yamachiche.

Les Claviers Magiques enr du 200. De Carutel à
Yamachiche, propriété de M_ Normand Bellemare,

voilà une Maison qui, d'année en année. sans faire

de bruit (et ce, sans Jeu de mots...) fail son chemin,

au plus grand plaisir des mélomanes de tout le

comté de Maskinongé et méme d'ailleurs.

Voilà une entreprise familiale qui est solidement

implantée à Yamachiche et qui ne cesse de faire des

chents satisfaits.

C'est quoi pour vous l'achat chez nous?
"C'est assurer notre sécurité à tous en faisant rouler

l'économie. Acheter chez nous, c'est maintenir des

emplois et en créer de nouveaux. C'est nous

protéger.”

Comment votre commerce se distingue-t-il des

autres?
“Ici, aux Claviers Magiques, c'est le patron qui reçoit

les clients en tant que conseiller et vendeur. |! est lui

méme un musicien professionnel et professeur ayant
25 années d'expérience pour le ministère de
l'Éducation. Voilà comment nous nous démarquons
des autres.”

Quels services offrez-vous à votre clientèle?
Nous offrons le service d'entretien de prano

d accordement. etc Nous faisons la réparation de

claviers. d'orgues, de système de sonorisation, etc

Qu'est-ce qui est le plus important pour vous

face à vos clients?
“Plusieurs petites choses et services bien à nous

Entre autres, nous finançons personnellement nos

clients depuis 15 ans De plus, nous sommes une

PME de 1L employés, dont 12 professeurs. ce qui

signifie environ 250 élèves en cours chaque

semaine. Côté service, nous avons une école de

musique à Trois Rivières Ouest en plus d'une salle de

montre.”

Pourquoi acheter chez Claviers Magiques

plutôt qu'ailleurs?
“Parce que notre entreprise familiale est très

solidement implantée dans le miheu. Elle est 13 pour

y rester. De plus, nous avons acquis une solide

renommée en raison du service hors pair que nous

donnons à tous nos clients.”
Il est facile de constater que pour être ‘dans la note,

EnachetantCHEZ NousDÉVENEZMILLIONNAIRE!

de bon ton l'endroit ou al faut alter est tout depne

« estadre chez Les

Yamachiche

(laver, Magiques enr

Vous y ferez une vrote tout

musique’ avec son sympathique proprietaire of

professeur de musique Qu est Noman Bellemiare

 

Les Claviers

Magiques

pour étre

‘dans la note’,

‘de bon ton’ 

 

 

  
   

 

SPECIAL

PROMOTION
Faites-vous plaisir avec un piano de Prestige.

Vente - Location - Financement

- Directement du manufacturier.

- Financement personnel sur place.
- Petite administration, petits prix, comparez!

Pour rendez-vous: (819) 296-3449

Normand Bellemare

+ pe ce

Ulagters Magiques Enr.
- Pour la Musique, consultez un musicien professionnel.

- 25 ans professeur pour le Ministère de l’Education.

- École de Musique, à Trois-Rivières-Ouest et Yamachiche.

Cours privés, 12 professeurs diplômés. 250 élèves

Activités - Concerts Rock
Noël POP

etfind'année Classique

  
    

 

 

  Baldwm
PIANOS - ORGANS - CLOCKS

 

  

 

LOCATION - VENTE - SONORISATION - ECLAIRAGE - MICROS SANS FIL
 
  

Venez découvrir les CLAVIERS

TECHNICS
Les meilleurs claviers au monde.

 

 

 
   

Cours de

Piano, orgue, clavier, guitare, flute, saxophone,

clarinette, violon, basse et chant.

2965, Boischatel, Trois-Riviéres-Ouest, (819) 371-2755 |

200, de Carufel, Yamachiche, (819) 296-3449
 

 

 

  
 

Ouvert tous les soirs, du lundi au vendredi, de 7 hà9h   6Z
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Entac faire confiance au Centre de couture Arvisais?

“Parce que les preuves sont faites depuis 36 ans...”
 

 

 

  
Une équipe dynamique

Le Centre de couture Arvisais de Louiseville est un nom connu à tra-

vers tout le comté de Maskinongé et bien au-delà. Un personnel expé
rimenté, un technicien d'expérience et un service à domicile irrépro-

chable font que les gens ont pleinement confiance en cette maison

louisevilloise.

On a en tête un projet de cours de couture pour les enfants de 6 à 12

ans et ce, pour très bientôt. Ce cours regrouperait environ six person-

nes et constituerait une expérience enrichissante pour les gens qui
les suivraient.

Pourquoi acheter chez nous?
“Parce que ça garde nos commerces en opération, ça favorise le dy

namisme local. De plus, ça permet de faire tourner l’économie locale
et régionale et ça aide à maintenir les emplois chez nous.”

Qu'est-ce qui fait que votre commerce se différencie des au-
tres du méme genre?
“La compétence de nos gens. Nous oeuvrons dans le domaine de

puis 36 ans. Les preuves sont faites non seulement au niveau de no

tre personnel compétent Mais aussi en ce qui a trait à la qualité des

produits que nous vendons.”

Quels services offrez-vous à votre clientèle?
“Les cours de couture de même que les leçons sur ta façon de bien

faire fonctionner la machine à coudre que l'on a achetée et cela est

gratuit avec l'achat. Nous avons la réparation sur place, en magasin,

pour toutes les marques de machines à coudre, y compns les mach:

nes électroniques et à boutonnières. Nous faisons la vente et le ser
vice des machines à écrire Smith Corona et Brother de même que les

caiculatrices. Nous avons en magasin les accessoires de couture de

toutes sortes. Finalement, nous faisons l'aiguisage de ciseaux, la

vente de tissus au mètre dans un très vaste choix.”

Qu'est-ce qui importe pour vous face à vos clients?
‘La satisfaction. Nous voulons faire affaires avec des clients satis
faits. Nous consacrons beaucoup d'efforts sur le service après vente

et même lorsque nous vendons des machines usagées, nous don

nons une garantie de 90 jours, comme quoi nous tenons à la satis
faction de nos clients.”

Pourquoi aller chez vous plutôt qu'ailleurs?
"Pour bien des raisons énumérées ci-haut mais aussi en raison de
nos heures d'ouverture très flexibles. Du lundi au mercredi, nous ou

vrons de 9h30 à 17h30;le jeudi et le vendredi, de 9h30 à 21h etle
samedi, de 9h30 à 17h.
Une solide expérience, un vaste choix de produits, un personnel cour-

tois et empressé: voilà trois raisons parmi bien d'autres qui font que
le Centre de couture Arvisais de Louiseville est l'endroit préféré d'un

nombre toujours grandissant de clients qui y retrouvent qualité et ser
vice de tout premier ordre.
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(H)Husqvarna
En tête de file avec

le modèëêle #1

Unefois de plus, Husqvarna est bonne première
grâçe à la technologie de pointe, des caractéristiques

ny 2 » > Hie

 

                 

  

 

   

SRL WT MA EA

Husqvarna

Modèle 341D
Huskylock
SPÉCIAL:
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Prix après cette vente: 849$
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exclusives et une qualité insurpasséel | p——p—— (Husqvarna |

Caractéristiques du i 7 ‘es Husqvarna $225 & Modele S225Modèle #1 oy — 9SPECIAL:
Superbes motifs de r ae paen
broderies élargies vr 7 a Cott
Monogrammes (majuscules ; - bstenoreaumode
et minuscules) de grand À, | Coptinton oni!
format ererer PEUR EUE Prix après cette vente: 979 $

      

   

          
  

 

    
   

 

| ! ! IGuide de couture qui

sélectionne pour vous les

meilleurs réglages, en

fonction des tissus et des

points utilisés

e 9 mémoires permanentes

10 modèles de boutonnières

intérgrées et un pied

capteur pour obtenir des

La “SURFILEUSE”
PAR EXCELLENCE,
le rêve des couturiers, offrant des résultats
professionnels.
. Fonctionne avec toutesles aiguilles de machines
à coudre ordinaires
Nouvel enfilago plus facile
Tensions numérotées
Coupe-fil encastré Éclairage incorporé

. COUTURESINVISIBLES et FRONCES ÉLASTIQUES
avec pieds supplémentaires (accessoires optionnels).

 

Crochet imblocable

‘ e Nouveau Système

“OMNI-MOTION”

multi-directionnel

e FABRICATION SUÉDOISE T
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boutonnières parfaitement SUPER S =
e ETC. ETC. ETC. ETC. égales SPECIAL Ÿ

° ’ ° Prix après cette vente: 799 $ }
Ir OFFRE SPECIALE D'INTRODUCTION Modèle 534D (avecdifférentiel) SPÉCIAL: 599$ Prix après cette vente: 849 $ bi
" Allocation d'au moins $300 pour BG
Ny, ° votre vieille machine en échange.   A : AUSSI:
py PLUSIEURS

ACCESSOIRES   
centre
de

couture  
  iETAEin24MoTttra —  



 

J
v
e

P
E
r
a
y
e
r
a

L
a
o
a
d

m
t
n

o
e
e
a
t
r
m
r
e

RE
O
D

m
e
g
a
r
e

|

|

 

 

 ERYie cer,

En achetantCHEZ NoUS DEVENEZMILLIONNAIRE!)
 

Pourquoi fréquenterla salle à manger Chez Sam?

 

ll y a environ deux ans, Martial et Solange pre

nalent un grande décision: ajouter une salle à man

ger à leur casse-croute. Fort de la réputation de
son commerce, nos deux propriétaires se lancent

dans la construction de cette nouvelle salle à man
ger, à Charette, pouvant contenir une centaine de
personnes. Appuyer de leurs enfants, dont Alan qui

possède une solide expérience comme chef cuis:

nier et détient un diplôme de l'ET.HQ. de Mon
tréal, la salle à manger Chez Sam s'est fait une ré
putation qui dépasse les limites de Charette et du

comté de Maskinongé.
M. et Mme Samson, pourquoi est-Il important de

fréquenter un commerce commele vôtre?

“Il est bien évident que la première raison est d'en

courager les gens de chez nous. L'argent que les

gens dépensent dans notre commerce, comme
dans tous les commerces locaux, permet de main

tenir des emplois et de faire “rouler” l’économie lo-

cale.”

Quels éléments distinguent votre commerce de la
compétition?
“En premier lieu, nous pensons que notre accueil
est une facette que les gens aiment en venant rc1.

 

 

  
Martial “Sam” Samson et Solange Gélinas,

deux propriétaires soucieux du moindre

détail de votre repas.

Bien sur. la qualité de nos plats et nos prix raison

fables sont deux autres éléments qui jouent en no

tre faveur. Finalement, le service est une chose im

portante pour nous et que nosclients apprécient.”

Sur quelles facettes apportez-vous le plus de soin?

“Sans hésitation, c'est l'accueil. Martial et moi

même sommes souvent présent pour accueillir les

chents. Quand nous ne pouvons être là. nos em

ployés ont les mêmes exigences que nous pour que

les clients se sentent bien Nous faisons tout pour

que chaque client se sente comme chez lui.”

Queretrouve-t-on comme événements à la salle à
manger Chez Sam?
“Premièrement, il y a notre brunch familial à tous

les dimanches. Le dimanche soir, les amateurs de

bonne cuisine sont invités à notre buffet à volonté.
ne faut pas oublier nos tables d'hôte, cinq servr

ces, du vendredi au dimanche. avec une coupe de

vin et un café espagnol à la fin du repas. De plus,

pour les groupes qui réservent pour une fête quel
conque, nous fournissons le gâteau gratuitement.
Finalement, nous offrons 10% de rabais aux gens

de l’âge d'or le jeudi.”

Vous avez également un service de traiteur?

“Pour l’ambiance familiale et la qualité des plats”
"Notre réputation n'est vraiment plus A faite dans

ce domaine. Nous sommes en mesure de préparer

des buffets chauds ou froids pour des groupes al

lant jusqu à 300 convives. Depuis peu, nous avons

ajouter un service de ‘InéchOUl” pout 1a saison es

tivale

Que dire de plus sur votre salle 3 manger?
“Nous invitons les gens à verur nous voir On retrou

ve vraiment de tout dans notre menu de la Cuisine

rapide à la gastronomique. De plus, Nous avons un

décor naturel vraiment unique à Charette ©

 

Venez découvrir

notre cuisine

gastronomique!

 

 

Tous les samedis soirs:

Fondue chinoise

18,”
comprenant: bar à salade à volonté, pain à l'ail

et soupe à l’oignon gratinée.

pour

2 personnes

 

 

 

at

tous les dimanches

de 10h à 14h

G,8s$ adultes

1/2 prix pour 2 enfants de 6 a 10 ans
GRATUIT pourles 0 à 5 ans   

 

Table d'Hôte
5 services

du vendredi au dimanche

complet 1 2,2%° 
m Bar a salade bien garni

m Fesse de boeuf n Crevettes à l'ail ou
 

= Gâteau d'anniversaire

servigratuitement
à tout groupe réservant à l'avance

pour fêter un anniversaire.

= Coupon rabais de 10$
remis gratuitement à toute personne réservant

pour un groupe de 10 personneset plus.

—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_—_——_—"—

">>>

Service de méchoui mobile pour

groupe de 50 à 300 personnes. 
cuisses de grenouilles

= Magnifique table a
desserts

Tout ça pour

Buffetfamilial
à volonté

tous les dimanches soirs:

m 10 choix de menus chauds

0,°95$
personne
 

 

Service dea
complet à l'année

Choix de buffets:

-L’économique à 4,30$
-Le populaire à 5,15$
Lebiengarni A25ps
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Pourquoi acheter au dépanneur Notre-Dame?

“Pour le petit quelque chose
Les dépanneurs font partie des moeurs des québécois depuis fort

longtemps. Jadis, ces dépanneurs avaient plutôt l'appellation
“d'épicerie du coin”. Mais peu importe le dépanneur, il est profon
dément ancrée dans la vie d'un quartier et de ses résidents.

Le dépanneur Notre-Dame Servi Express fait partie de cette lignée

de petits commerces chaleureux et accueillants. Existant depuis

|| 1947, le dépanneur Notre-Dame devait connaitre bien belles heu-
k]} res. Le propriétaire a repris là où ses parents avaient laissés.

“Wl Aprés un violent incendie en 1987 qui détruit l'ensemble de la ba

{| tisse abritant I'ancien commerce de ses parents, Rodrigue Lesage
se lance dans la reconstruction de l'édifice et ouvre finalement

4| son dépanneur dans la même année. Après plus de 40 ans de
:F| présence, les gens du coin retrouvaient avec plaisir LEUR dépan-

ÿ| neur.
Même après toutes ces années, on retrouve la même ambiance
familiale qui caractérisait si bien ce commerce pendant toutes ces

| années. Rodrigue Lesage ayant oeuvré dans le commerce familia
le pendant plusieurs années, désirait redonner cette ambiance

unique aux nouvelles installations. On peut dire que cela est cho-

se faite!

Ça veut dire quoil'achat chez nous pour vous?Service chaleureux RL. “Moi je di “est lé locale. On ret
Depuis 3 ans. le dé i L. i je dis que c'est encouragerl'économie locale. On retrou

P , panneur Notre-Dame vous en donne plus. Nous ve ici les mêmes produits, à prix égal et souvent avec un service
reconnaissons, de gauche à droite, Benoit Béland, Claire Béland Lesage et supérieur. Finalement, en achetant plus chez nous, on stimule les

Rodrigue Lesage. Une équipe qui vous promet un accueil toujours souriant. marchands à se dépasser encore plus.”

 

qui manque”
Ce quidifférencie votre commerce face à la compétition?
“Sans contredit, c'est le service à la clientèle. Il faut être attentif
aux attentes du client et lui donner toujours un service quatre
étoiles. Par exemple, c'est porter la commande d’une cliente
dans son véhicule ou un article trop lourd; c'est trouver sur les ta-
blettes le produit recherché; c'est aussi l'écouter. Bref, cela pas-

se par une foule de petits détails qui font toute la différence par
rapport à la compétition.”

Quels sont les services que l'on retrouve chez vous?
Premièrement, on retrouve de tout, mais en petite quantité, plus

le service de validation Loto Québec etle vin. Le client qui n'a pas
le temps de diner sera heureux de profiter de notre comptoir
“mini-bouffe”. Il a tout un choix de plats qu'il peut réchauffer au
micro-ondes en moins de temps qu'il ne le faut. Enfin, du café
bien chaud est toujours disponible chaquejour.

Ce quile plus important face à votre clientèle?
Le service et l'écoute. En étant plus petit, nous sommes en me

sure d'offrir un meilleur service et de la qualité dans tous les sec

teurs. Quand un client nous fait une demande sur un articie part
culier, on s'empressera de le mettre à sa disposition.

Pourquoi acheterici plutôt qu'ailleurs?
Parce qu'ici, on fait attention à nos clients. Un service empressé

et du choix ont toujours été notre principale préoccupation.

 

 

DÉPANNEUR

 

SERVI

 

36, rue Notre-Dame Sud,
Louiseville, (819) 228-3588

 

= NOTRE-DAME.
op LE CLIENTme

AVANT TOUT!
  
 

 

BOISSONS GAZEUSES CROUSTILLES

Bout. 2 litres ;
+ dépôt et taxes

PATES ALIMENTAIRES
GRAD Saveurs assorties GRAD
Saveurs de choix 09% 200 g 719 Assorties 09
Régulier ou diète 900 g

 

 

TABLETTES DE CHOCOLAT ESSUIE-TOUT
NESTLÉ GRAD
Rowntree 2 épaisseurs

Assorties 9C paquet de 09%
au choix 2 2 rouleaux
Format
régulier + taxes

PETITS GATEAUX
VACHON ou STUART

“21
 

 

CREME JUS OASIS

 

     PAPIERS-MOUCHOIRSDE TOMATES assortis GRAD
AYLMER 1 litre 2 épaisseurs
10 onces 9c 1 799% Boite de 200 oOLe¢

2/99¢   
 

TRES BON CHOIX DE VINS - BIERES - FROMAGES
AUSSI: BIERES ET VINS SANS ALCOOL C ) Service courtois - Accueil chaleureux
 

de 77 ha=—==3h 
OUVERT 7 JOURS PAR SEMAIN5
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Pourquoi faire confiance au Complexe Le Grand Pré?

“Pour une multitude de raisons dont l’accueil, la courtoisie”
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Dany Néron et Claude Dupont, les deux sympathiques propriétaires du

Complexe Le Grand Pré de Louieville.

Le Complexe Le Grand Pré de Louiseville, longtemps connu sous

le nom du Coq des Près, opère depuis plusieurs mois sous une

nouvelle administration. soit celle du duo formé de MM Dany

Néron et Claude Dupont, deux bonshommes pour quite domaine

de la restauration et des réceptions N a plus desecret

Au Grand Pré, on se sent véntablement à l'aise, un peu comme

SI NOUS faisions parte d'une grande famille Le bonjour est

spontané, le service se fait rapidement et la qualite des mets ne

fait aucun doute. En 1991. on à transformé une partie du

comptexe pour en faire Le Pub 138, un endront ou distraction et

bonne table vont de pair. Ce changement a apporté un ‘plus au

Le Grand Pré et la clientèle de tous les ages qui se rend au Pub

est toujours étonnée de constater à quel point il est agréable de

passer de bons moments, que ce Soit à titre personnel. en

bonne compagnie ou entre amis.

L'achat chez nous, est-ce important pour vous?
“Dans un premier temps, c'est une stimulation économique de

grande importance car l'achat chez nous permet une

amélioration constante de l’entreprise.”

Qu'est-ce qui distingue Le Grand Pré de la compétition?
“Le service personnalisé que les clients reçoivent. Le Pub 138

pour sa musique de qualité, Nos trois salles de réceptions, nos

nombreux buffets toujours à prix très abordables, nos heures

d'buverture, de 6 heures À runuit sur semaine et

jour les vendredis et samedis ”

Les clients peuvent recevoir quels services au Complexe Le

Grand Pré?
TNOUS avons tors salles de réceptions Nous offrons aussi les

Spécrqux du Mat HEC ONG Choix Notre renommé buffet Minor,

est dispotuble le nud elle soir Le dimanche soir notre buffet

farmuheal Jansant connait toujours un succes monstre De plus

Nos salons paves peuvent accuethr des proupes vanabit de do

150 personnes ”

Face à vos clients, qu'est-ce qui est le plus important?
“La courtoisie et l'accueil NOUS avons axé tous ne, effort,

dans cé sens afin d'apporter une amélioration dune de menton

d ce niveau. Nous croyons avorr reuse dans cel objec! gue

nous voulions  gtteindre Nos 6% employes

double objecuf continueliement”

Pourquoi le Complexe Le Grand Pré plutôt qu'ailleurs ?
“Pour la somme de toutes les réponses données ci des ant

Bonne table, bon accueil, rapidité du service arte

détente: voilà quelques raisons seulement que font du «

Le Grand Pré un endroit où il tail bon se rendre uns

possède ses lettres de noblesse, fruit du travail de to

et du personnel.

A heures par

ont en tete cr

sue de

ppadeur

la ee que

Sten tion
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e PUB 138 e LE COQ DES PRÉS

 

 

e LES SALLES DE GRANDPRÉ

…”Du plaisir et.de la bonne bouffe.

 

NOS ACTIVITÉS AU:

Tournée Night Lite

m NOS 5 A 7 “CHAUDS”

 

PUB Eu FESTIVAL DES HUITRES
m PARTY D’HALLOWEEN 31 octobre

 

E BRUNCH DU DIMANCHE

Orchestre Bavarois

= RÉSERVEZ TOT
pour vos partys des Fêtes  

LES ACTIVITÉS AUX:

SALLES DE GRANDPRÉ ©
B SOIREE BAVAROISE 22 novembre

B BUFFET DANSANT DU DIMANCHE SOIR  
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HÈz NousDEVENEZMILLIONNAIRE"
Pourquoi acheter chez IEC Plourde et Bergeron?

“Pour un service empressé pour tout le monde!”
 

 

 

En 1987, Lise Plourde et Éric Bergeron deve-
nalent les heureux propriétaires d’une pharmacie

située au coin de la rue Saint-Laurent et Saint-
Charles, à Louiseville.
Notre jeune couple s'est uni en affaires et dans
la vie. Quatre années plus tard, ils opèrent un

commerce prospère, affichant la bannière "UNI-
PRIX”. Appuyé par une quinzaine d'employés,

Lise et Éric s'efforcent de maintenir toujours un
service chaleureux et un choix d'items important.

Laissons les exprimer leur opinion face à l'achat
chez nous:

Qu'est que signifie l'achat chez nous pour vous?
"C'est doter la région d'une force économique.

Plus les gens encouragent leurs commerces lo-
caux, plus ils contribuent à maintenir l'économie

locale en bonne santé. De plus, cela augmente
la qualité de vie des gens parce qu'il y a plus de

travail disponible. Finalement, les commerçants

sont plus incités à encourager localement.”

Ce quidifférencie votre commerce par rapport
 

Lise Plourde et Éric Bergeron: deux personnes qui
prennent soin de vous!

 

 

p-

 
B Anais

Eu Fidji

E Chanel

B Azzaro 9

B Lauren 

aux grands centres?
“Nous pensons que l'accueil et notre service

très personnalisé sont des raisons importantes.

Pour l'ensemble de l'équipe, le respect de l'indi-
vidu est une chose importante, quelque soit son

statut social. Enfin, les gens retrouvent toujours
un des propriétaires présents.”

Quels sont les services que les gens retrouvent
chez vous?
“Bien sur, on retrouve des conseils profession

nels sur une foule de sujets. Par exemple, notre
section des cosmétiques est très complète et

est appuyé par les conseils d'une professionnel
le. Ici, les gens peuvent faire développer leurs
films, nettoyer leurs verres de contacts, payer

leur compte de Belle-Vision et laisser leur télé
phone défectueux grâce au comptoir de Bell Ca-
nada, en plus de profiter de l'emballage gratuit

de cadeaux. Ils ont accès également aux produits
naturels et homéopathique et bénéficient de la |+-
vraison gratuite. Ici, on ne parle même pas des
nombreux spéciaux sur plus de 100 items diffé
rents chaque semaine!”

Ce qui est le plus important face à votre clientè-
le?
“Que les gens se sentent à l'aise... Nous es-

sayons d'arriver à cela en leur réservant un ac-
cueil toujours chaleureux et leur donnant les
conseils les plus justes possibles.”

Pourquoiacheter ici plutôt qu'ailleurs?
“Nous serions portés à dire que c'est pour I'en
semble de toutes ces raisons. Mais bien sur, les
prix, l'accueil et le service sont des raisons ma-
jeures. Nous pourrions également mentionner no-
tre vaste stationnement et nos rabais à l’âge d'or
de 10%, chaque mercredi. Bref, nous invitons les

gens à venir nous rendre visite à notre commerce
Ils apprécieront les petits détails qui font la dif fé-
rence.”

Uniprix

ça fait du bien!

  

_ = x aa

 

cadeaux toute l’année )
 

POUR ELLE
des parfums de marques reconnues

POUR LUI
des fragances réputées
  

Le raffinement du

bain à votre portée

=s Emballages
cadeaux

as , en seid ulh-mmens elie Peri,

rem Bly ot+o.

A Shier of

 

  
= Montage
personnalisé

 

 

EH Polo

HE Borsalino

E Chanel

HN Tabac

HB Gucci
(hommes et femmes)

E Open et

L’homme
de Roger

Gallet    
 

Ligne de soins corporels pour hommes et femmes
Analyse de vos besoins personnels
 

  %% d’escompte aux
gens du 3e age Produits naturels
   

 
 

LOUISEVILLE
290, avenue Saint-Laurent, (819) 228-5581
Livraison gratuite   34 L'Écho
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‘En achetantCHEZ Nous,
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Pourquoi acheter chez le Meubleur P. Desaulniers?

“Pour 43 ans de présence active dans le milieu”

 

 

  
Paul Desaulnlers cherche à

maintenir le service et la qualité qui

a toujours fait ia renom de son

commerce depuis 43 ans.

Le Meubleur Paul Desaulniers est avantageusement
connu dans le comté de Maskinongé et à l'extérieur
pour la qualité, le choix et les prix compétitifs de son

Inventaire de meuble. Situé à Saint-Sévère, à seule-
ment quelques minutes d'Yamachiche. Paul Desaul-

niers a la confiance de bien des gens.

Membre de la bannière “Le Meubleur”. Paul Desaul
niers offre le pouvoir d'achat de 76 marchands répar

Us a travers le Québec. Pour le consommateur cela se
traduit par un service plus qu’excellent et des prix plus

que compétitifs. Pour s'en convaincre, il suffit de re

garder attentivement la circulaire “Le Meubleur” et de

comparer. Vous aurez bien des surprises...

Qu'est que signifie l'achat chez nous pour vous?
P.Desaulniers: "Acheter chez quelqu'un de sa place,

c'est contribuer à faire rouler l'économie, à maintenir
des emplois, tout en gardant ses commerces en san
té.”

Ce quidifférencie votre commerce en rapport avec la

compétition?
“En premier lieu, ce qui a toujours été notre marque

de commerce, c'est le service personnalisé. C'est
pour cette raison que nous sommes encore présent
après 42 ans d'existence. Je peux dire tout de suite

que Le Meubleur P. Desaulniers est là pour rester!

D'ailleurs, nous avons effectuer des rénovations dans

notre commerce pour servir encore mieux Note clien
tèle.”

Quels sontles services que les clients retrouvent

chez vous?
“Nos clients apprécient grandement notre service

après-vente. On est facile à joindre et on peut donner

du service dans un délai tès court. Les techniciens

qui réparent les appareils que nous vendons sont spé

cialisés dans les compagnies que nous offrons. Pour

le consommateur, cela veut dire moins d'attente et

une économie d'argent au bout de la ligne. Par

ailleurs, notre service de livraison est appuyé par des

gens d'expérience qui ne se contente pas de livrer,

mais bien d'installer. De plus. les cartons d'emballage

sont rapportés.”

Ce qui est le plus important face à votre clientèle?
"D'abord, quand on constate que c'est un nouveau
client, on s'informe comment ils nous ont connu. Qn
aime que les gens se sentent à l'aise. Nous portons
également une grande attention au goût du client et à
son budget. Notre but est de bien conseiller le client
et de lui offrir le meilleur rapport qualité/prix.

 

DEVENEZMILLIONNAIRE"

D'ailleurs, nos investissements au cours de ans dans

les differents secteurs du commerce sont une preuve

évidente de notre désir d'offar toujours plus A notre

chentéle ”

Pourquoi acheter ici plutôt qu'ailleurs ?
“Pour le service, les conseils et tes pris. tout ya dans

le respect intégrale du chent. Aujourd hui le consom

mateur est exgeant et Ues rensepne ol noonous de

vons d'être toujours à la fine pointe Chee Le Meubleur

P. Desaulmers, nous faisons beaucoup J ef fort pour

en offrir vraiment pour tous les budgets et tous les

gouts. Actuellement, Nous sommes on mesure de

combler tous les besoins. J'invite les jens à nous ren

dre visite et découvrir le nouveau coupvel du com

merce. Nous avons effectué des rénovations pour que

nos clients se sentent encore mieux chez nous *

Pour vous offrir le

meilleur rapport

qualité/prix.

 

 

     
 

dont ce

RIX

Chez 

magnifique
ensemble pour chambre

de marque “J.
Teinte: champagne rosé.

spÉCIAL

MAGASIN
Nombreux

 

ILIERS A VOIR SUR PLACE
 

S.P”.

 
 

Très beau choix d’étagères.
 

Profitez de notre

SPÉCIAL CONGÉLATEURS
les économies

valent le déplacement!
nous,

autres modèles

PRIX DÉSAULNIERS

   
 

  
 

 

CONGÉLATEUR7 PI. CU.

| SPECIAL

ZZan
| Ww Washinghite Westinghouse

 

Autres grandeurs disponibles (de 5 à 20 pi. cu)
dans les marques"FrigiJuire” et “Wood's”.
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Pourquoi acheter chez Paillé Automobile?

‘votsDEVENEZMILLIONNNOUS,

 

IRE!

“Pour le respect du client en tout temps”

 

 
Claude Palilé, propriétaire de Paillé Automobile, un homme dynamique qui ne
vise que ls satisfaction du client!

Pas besoin de longue présentation aux gens de Lourseville

pour leur décrire le concessionnaire Paillé Automobile. Depuis

près de 30 ans, ce concessionnaire conserve la confiance et

le respect d'une clientèle, génération après génération. Le pro

priétaire, Claude Paillé, met des efforts considérables pour

que l'ensemble des clients reçoivent un bon service, avant et
après la vente. Sa ligne de pensée est bien simple: "Traiter le
client comme nous voudrions être traité nous-mémes!”

M. Paillé, pourquoi acheter chez vous?
"Je pense qu'il est important de faire affaires chez nous pour

le service. Pour moi, comme pour l'ensemble de Paillé Auto-

mobile, le service après-vente est très important. On se donne

à 110% pour que le client soit satisfait. Nous sommes là pour

l'aider. Pour nous, cette ligne de pensée n'est pas nouvelle, ça
fait 27 ans que nous la mettons en pratique!”

Un bon service après-vente, qu'est-ce que cela veut dire pour

Paillé Automobile?
“C’est recevoir le client toujours avec le sourire; répondre à
ses besoins le plus rapidement possible; lui permettre de se
rendre dans l'aire de service pour constater de lui-même des

réparations sur son véhicule; bref, c'est se mettre dans la

peau du client et se poser la question: Comment j'aimerais

être servi mo-même?"

Quelles sont vos priorités face à votre clientèle?
*Nos efforts ont toujours été mis sur la mis en valeur du pro

duit face aux clients. Nous avons un produit de qualité et des

chents a servir, il n'y a que cela qui compte. On ne se base

pas sur la compétition pour se fixer des buts, mais sur les at

tentes de nos clients. Personnellement, je suis dans le doma

ne depuis l'âge de 12 ans et je connais les besoins des
gens.”

Qu'est qui fait ta force de votre commerce?
“Je crois que c'est la stabilité de notre personnel. Au niveau

des conseillers, les gens sont toujours heureux de revoir la
même personne au moment de changer de véhicule. Nous
avons la chance de compter sur du personnel jeune et dynam

que ce qui nous donne de bonnes bases pourl'avenir.”

Pourquoi les gens font-ils confiance à Paillé Automobile de-
puis tant d'années?
"Parce qu'ils aiment faire affaires avec des gens d'ici. De
plus, on élimine les distance quand il est question de répara-
tion. Nous allons même chercher le véhicule au travail pour un
minimum de dérangement pour le client. En conclusion, les
gens se sentent à l'aise et c'est pourquoi, de père en fils, on

fait confiance à l’équipe de Paillé Automobile de Louiseville.”

 

 

AUTOMOBILES

PAILLE
LE SEUL
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. (En-aétietant cHezvousDEVENEZMILLIONNAIRE!
Pourquoi acheter chez le Quincaillier Rona, Caron et Paquin?

“Pour le choix et les conseils judicieux”
La quincaillerie Caron et Paquin. sous la banmère “Le Qu Lorsque Nous avons affaire à un nouveau client chauve de

 

 

 

 

  

catlher Roma”. sert une clientèle toujours grandissante depuis

une quinzaine d'années environ Mais les plus âgés se sou

viennent bien que ce commerce est présent depuis bien plus

longtemps que cela.

Déménagé dans un nouveau local tout neuf et mettant de
l'avant le nouveau principe du "magasin/entrepôt”. Caron et

Paquin se spécialise dans le domaine de la peinture, | électri

cité, la plomberie et tout ce compose un quincaillene. Donnant

du travail à sept personnes, Caron et Paquin. votre Quincaillier

Rona est mesure de répondre à vos attentes.

M. Pierre et Réal Paquin, pourquoi est-il important d'acheter chez
vous?
“A cause du respect des garanties et du service. De plus, les
gens retrouvent le choix chez nous et les mêmes avantages
que dans les grands centres. Finalement, en achetant 1c1, on

contribue à maintenir des emplois.”

Qu'est qui vous distingue des autres commerces du genre?
“Chez Caron/Paquin, nous sommes les numéros 1 dans la

quincaillerie. La diversité des produits offerts, le service, les

conseils et surtout, notre journal "RONO-INFO" sont autant
d'éléments qui nous distingue des autres.”

Quelles sont vos priorités face à la clientèle?

nous s efforce de le puider vers le meilleur produits aa le

meilleur rapport qualité /pau Pour nous He plus important est

de respecter son budget et ses besoins Pot exemple si nous

avons un DrICOlEUr OCCASIONNEl, NOUS le guidetons vers un outil

répondant le mieux à Ses Desoimns On à jaMiais Essayé de vec

dre un prix, mais la qualité selon les besoms On ime asset

les gens prendre leur temps el regarder Le personnel reste

Quand Même disponible pour répondre à toutes les

questions ‘

"En CONClUSION, NOUS CONTHIDUONS à apporter UN Essor Econo

mique à notre région en étant créateur d'emplois et en offrant

des services aux gouts des gens. RONA est une bannière à

100% québécoise qui donne de l'emplosr à 10.000 personnes

environ. Notre politique est bien simple Ici, on ne vend pas

On conseil!”

"LE QUINCAILLIER
 

DE CONFIANCE”
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ALKYDE INTERIEUR
FINITION
 

82
UNE COUCHEFINI PERLE

blanc (120-111)

LUMINAIRES: ares"paies
Nombreux modèles à rabais 6

299$
les 4 Iltres

FINI SEMI-LUSTRÉ
blanc (130-110) base pâle (130-301)

27,99$ les 4 litres

 

les 4 litresles 4 litres 2

 

FINI SEMI-LUSTRÉ FINI PERLE
blanc (162-110) base pâle (162-301) blanc(BC base pâle (163-301)

2449$ les 4litres 27,499 les 4litres

 

 
PLAFOND

 
 

FINI MAT

pour,

de réduction

ies 4 litres

1 99$
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Pourquoi acheter chez Variétés Lamy inc.?

 

Pouriqualité duservice en touttemps!”
 

 

 

  
Robert Lamy es! fort connu dans le domainede!a quincaillerie. Son expérience

d'une vingtaine d'années dans le domaine es! à votre disposition.

Variétés Lamy inc, située sur la rue Sainte-Marie à Louiseville,
est fort connu pour la qualité de ses produits et de son servi

ce de super qualité.

Depuis 8 ans déjà, Robert Lamy mène son commerce de main
de maitre. Fort d'une expérience d’un vingtaine d'années dans
une quincaillerie de Louiseville, M. Lamy devait se lancer dans

cette aventure avec confiance.
Depuis peu, Variétés Lamy inc. offre plus d'espace à sa clien-
tèle. En effet, grâce à des investssements majeurs, ce com-
merce a doublé de superficie et offre un coup d'oeil complète
ment nouveau.

Ça veut dire quoi l'achat chez nous pour vous?
“C’est important pour faire rouler l’économie. Plus les gens

achètent chez eux, plus les commerces sont en mesure de
leur offrir des services comparables aux grands centres. Parri-
cochet, l'argent dépensé ici permet d'organiser de meilleurs
loisirs aux jeunes, Car les commerçants peuvent investir plus
dansles organismes à but non lucratif.”

Ce quidifférencie votre commerce par rapport à la compétition?
“Joffre un service personnalisé. Cela se concrétise par ma
présence constante dans mon commerce. Les gens font affai-

res avec le propriétaire. De plus, je ne suis pas là pour vendre,
mais bien pour conseiller. J'aime faire profiter aux clients de

mon expérience dans un foule de domaines. Par exemple:sije
vois une personne choisir un type de pinceau, je m’informera1

du type de peinture utilisée. Une peinture à l'huile et une à

l'eau demande des pinceaux bien différents. Il y va de même
pourle vernis.”

Quels sont les services quel'on retrouve chez vous?
“En premierlieu, ils retrouveront la vente et la réparation de bi
cyclette. En passant, cela est toujours effectué rapidement et
au meilleur coût possible. On retrouve également des articles

de décoration, dont le papier peint et les fameuses peintures
C.I.L. domestiques, produit exclusif chez nous. La clientèle re

trouve égalementla fabrication de clefs, la location de laveuse
à tapis et des produits de piscine. Finalement, nous pouvons
analyser l'eau de piscine et conseiller le client dans le choix
de ses produits d'entretien.”

Ce qui est le plus important face à votre clientèle?
"Comme bien des gens, je suppose, la satisfaction. Pour que

cela se concrétise, il faut poser les bonnes questions au client
afin de le guider le mieux possible.”

Pourquoi venir ici plutôt qu'ailleurs?
“Pour le service après-vente de qualité, le choix, la courtoisie

et les conseils qui se veulent toujours dans le meilleur intérét
du client.”
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L'amie fidèle de votre décor.

Les Blancs naturels
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A PAPIERS PEINTS
Plusieurs modèles en

magasin

  

de rabais
(sur commande)

jusqu'au 30 novembre 1991
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NOUVEAU RECOUVREMENT

MURAL

‘FIBRO DECOR
Venez voir nos échantillons.   
 

 Attention aux contracteurs:

PRIX
SPECIAUX
20 litres et plus

  
  

  
 

 

côté pour
Noel
Vélo
sport

   
 

    

      

 
 

  



 

(BitdétefuhtEtvoétDEVENEZMILLIONNAIRE!
Pourquoi acheter chez Pellerin Sports?

 

Commerce établi depuis plusieurs années à Louiseville, Claude Pellenn et son
épouse Johanne sont les propriétaires depuis CInq ans maintenant

Ayant fait ses débuts comme gérant, Claude a mené de main de maitre ce
commerce pour en devenir finalement propriétaire en 1987 Depuis. 11 ne cesse

d'apporter des améliorations à tous les niveaux de son commerce spécialisé

dans le sport.

Pourquoi est-il important de faire affaires chez-vous?
“Parce qu'ici, on fait affaires toujours avec les mémes gens, ce qui n'est pas

toujours le cas avec les commerces de l'extérieur. ici, on accueille les chents

avec le sourire. Pas de pression. On laisse le client regarder la marchandise
en toute quiétude. Par contre, nous sommes toujours préts à fourni tous les

renseignements désirés sur les produits que nous vendons. De plus, la

garantie est une chose importante pour l'équipe de Pellenn Sports.”

Qu'est ce qui différencie votre commerce des autres du genre?
"C'est le soin que nous prenons à choisir la marchandise que nous offrons à la

clientèle. Juste pour vous donner un exemple. dans les premières années du

“Pour l’accueil et les conseils judicieux”
"Dabord, Il est important de ne pas "l'envahi”

donner le temps de bien regarder pour liner son choux Ensuite. il faut cemer

ses besoins sur tous les plans et le duiger vers le meilleur achat Nous nous

faisons un devoir de toujours bien informer le client sur les avantages de “on

achat.”

Que dire de votre service aprés-vente?
“Chez Pellenn Sports, le service apres vente est une chose Les importante

Que ce soit pour les bicyclettes en été ou pour le ski en hiver, le chent peut

compter sur UN technicien d'expérience Nous faisons l'entretien ta reparation

et même l'aiguisage de patins. La pose de nations se fait également 51 meme

dans des délais très courts. La quahte de notre service aptès vente passe

egalement par la garantie de satisfaction à 100% sur tout ce que nous

vendons!”

Pourquoi tant de gens vous font confiance?
“Je pense que c'est à cause de l'écoute que Nous avons envers notre chentèle

Nous laissons le temps aux gens de comparer et de Magasiner Le rapport

1 faut le laisser libre et lus

commerce, nous prenions une journée pour faire le choix de nos vêtements.
Aujourd'hui, mon épouse Johanne prend six jours. Pourquoi? Parce qu'elle
analyse tous les aspects du vétement. pour offrir à nos clients le meilleur
rapport qualité/prix.”

Quelles sont vos priorités quand un client entre chez vous?

qualité/prix de nos produits fait toute la différence et nous place un longueur

d'avance sur les grandes chaines de magasins De plus, notre association avec

le groupe Sport Expert Podium permet d'offrir des pnx trés concurrentiels
D'ailleurs, le printemps prochain les gens pourront voir Pellerin Sport sous des

nouvelles couleurs. Tout ça, pour servir encore mieux nos chents ”

(1 ALPIN

 

 

  
Claude Pellerin, propriétaire de Pellerin
Sports de Louiseville 
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=? SURENSEMBLES DESKI SUR JACKETS DE SKI moos31 u: sa 4-La 215

ALoos Joff COLTECH 100° Joff AUDI 199,87 g10122%
 

ENSEMBLE ADULTES

Skis “Elan” 535

Bottes NORDIA
Fixations SALOMON

ou jJTYRouA

Rég.: 359,99 $

SPECIAL: 299° S

NOUVELLEMENT DEPOSITAIRE
DE PLANCHES A NEIGE

ENSEMBLE ADULTES

Skis Techno Pro B-60

Bottes “Munari”

Fixations SALOMON 547
TYROLIA® 540

Rég.: 329,99 $

SPÉCIAL: 269° S

ENSEMBLE ADULTES
Skis gfT"F0.A" Mega Shadow

ENSEMBLE JUNIOR

SKI ALPIN

Skis Techno Pro B30

Bottes MoRDICA
Fixationsg7YFouA"

Rég.: 219,99 $

| SPÉCIAL: 189° S

ENSEMBLE ADULTES

| Skis Atomic ACS Sport

427 ou 505

547

540
127

530 ou gy

 

   Modèl
Bottes MorpicA 427 ou 505 Bottes SALOMON SX61 Rampage
Fixations SALOMON 547 |Fixations SALOMON 547 er!50

540ouJ7'FOLA" oufITYROLA 540
| Rég.: 359,99 $ Rég.: 479,99 $

spect: 329% °

||

speci: 399% *
PLANCHE A NEIGE

“Free Style”

 

Fixations et

montage

inclus

Rég.: 799,99 $ SPECIAL:
99s

Apportez-nous vos skis maintenant pour la mise au

point comprenant: aiguisage, cirage et Qualibration

des fixations. Le tout pour 19,%

     
 

Fixations et montage

inclus

Rég.: 829,99 $ Plan mise de côté sans frais
e 99 $ ’ yy . lé dé ôt a 2

SPECIAL: 749 jusqu’à Noël avec léger dépôt. Ea D |

 

  
   66
16
61

80
10
0
€Z

iP
as
NI
Aw

87
%

OU
D3
,1



 

4
0

L'
Ec

ho
sL
e

me
rc
re
di

23
oc
to
bi
e

+9
5.
 

(En acketarit cHEZNous,DEVENEZMILLIONNAIRE!)
Pourquoi acheter chez Projection Mode André Picotte?

“Parce que le petit détail est important”

 

 

  
Madame Nicole Gagnon Picotie

Bien s'habiller à des prix qui nous conviennent n'est pas une

mince tâche de nos jours. Comment trouver un magasin, une

mercerie, une boutique qui puisse répondre à nos attentes

tout en respectant notre budget.
À Louiseville, rien de plus facile. L'endroit où Il faut se rendre
est chez Projection Mode André Picotte, là ou Mme Nicole
Gagnon Picotte et son personnel vous attendent et vous

promettent pleine satisfaction dans vos achats.

L'achat chez nous représente quoi pour vous?
"L'achat chez nous signifie encourager nos gens dans
n'importe quel genre de commerce. On n'a pas besoin de

courir ailleurs pour se procurer ce que l'on peut facilement

obtenir chez nous. De plus, en achetant chez nous, on
maintient nos emplois et souvent on aide à en créer de
nouveaux,” de nous dire Mme Gagnon Picotte.

Qu'est-ce quidifférencie votre commerce de la compétition?
“Tout d'abord le service et le choix. Puis la qualité de nos

produits est insurpassable. Enfin, nous avons tout ce qu'il faut

pour toutes les bourses. Donc, tout le monde peut venir nous

et nous rencontrerons les attentes de chacun dans le rapport
qualité/prix.”

Les clients reçoivent quels services chez vous?
"Dans les faits, c'est un paquet de petits détails additionnels

que nous leur offrons. Nous faisons les ajustements, nous

donnons de judicieux conseils sur la mode et nous assurons la

continuité avec les vêtements existants.”

Que considérez-vous comme étantle plus important vis-à-vis
votre clientèle?
*La pleine satisfaction de chacun et chacune. Nous accordons
une attention particulière à chaque client, nous l'écoutons
religieusement pour mieux le diriger, mieux le conseiller. Pour
nous, c'est une partie importante que nous devons assurer

face à tous ceux et celles qui nous font confiance."

Pourquoi acheter chez vous plutôt qu'ailleurs?
“Pour plusieurs raisons: le choix, la grande variété des styles,
les petites boutiques spécialisées, entre autres.”

Une simple visite chez Projection Mode André Picotte vous
convaincra que pour être bien habillé (e) à prix abordable,

c'est LA place où il faut aller.

L'image de l'hommeque
la femmerecherche.

 

 

 

 

Il sont disponible en magasin 

MODE AUTOMNALE...
La séduction au masculin?!

Projection
Mode 
 

 

 

Chaussures pourtoutes occasions.
PLACE THEATRE DE LA MODE

Saint-Laurent, Louiseville (819) 228-4569391, av.
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(En‘achetant CHEZNOUS,
Pourquoi fréquenter le Bar Des Prés de Saint-Elie?
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ol il fait bon s’am

Uldège Prévost. et son épouse Denise
ont tout mis en oeuvre pour offrir aux

gens de Saint-Élie et d'ailleurs un endroit
user.

Depuis quelque temps, la région de Saint Éhe-de

Caxton compte sur un nouvel endroit pour avou du
plaisir et s'amuser: le bar Des Prés. Propriété d Ul

dège Prévost, ce dernier est bien secondé par son
épouse Denise qui voit aux moindres petits détails
du commerce.

Le Bar Des Prés offre vaiment une alternative nou

velle en matière de divertissement et de danse. Ce

commerce offre bien plus qu'un simple endroit où

l'on peut prendre un verre. mais bien un heu de ren

dez-vous pour tous ceux aimant la danse et la bonne

musique. D'ailleurs, Uldège et Denise miotent enco-
re d'autres projets pour rendre leur commerce enco-
re plus invitant.

Pourquoi est-il important d'acheter chez nous selon
vous?
Uldège et Denise: “Étant donné que nous sommes
une région touristique, cela contribue directement au
développement du tourisme dans la région. Plus les

gens dépensent ici, plus cela stimule l’achalandage
et l'économie locale.”

Qu'est-ce qui ressort de différent dans votre com

merce?

“Nous pensons que c'est les gens qui fréquentent

notre établissement. Ils sont accueillants et ami

cuux. Notre ambiance est vraiment chaleureuse. De

plus. ce sont des gens d'ici qui Sont propnétaires et

employés.”

Que retrouve-t-on chez vous comme ambiance?
Cest vraiment la tete Nous avons un "DG des

penience toutes les fins de semaine el plusieurs x

tiles spéciales sont a venir ll ne fout pas oublier

nos d à 7 chaque jour de la semaine

Vous préparez encore du nouveau pour bientôt ?
“Actuellement, nous voulons mettre sur pied un

concours d'amateurs. On prépare également des ac

tivités pour I'Halloween, les Fêtes, des tournois de
billard et bien plus. Nous voulons d'un endroit où Il

fait bon de se retrouver et d'oublier les petits problè

mes de la semaine. Des orchestres et des chanson

niers sont également prévus dans nos projets, ainsi

que la terrasse extérieure recouverte.”

En conclusion, que diriez-vous aux gens de partout?
“Que nous invitons les groupes, les amateurs de vé-

hicules récréatifs et de motoneige à venir nous vist
ter. Nous avons un grand stationnement et une mu-

DEVENEZMILLIONNAIR:

“Pour retrouverle plaisir de s’amuser!”
sique de qualité grace à Gaston Gendr © dernier
a Été formé par nul autre que Luc Arsen.
me "DG” au Québec Alors, pour s ann
dans une saine ambiance le Bar Des

place!”
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Le Bar Des Pré:

offre vraiment une

alternative nouvelle

en matière de

divertissement

et de danse! 
    
 

 

  

   

  

avec GASTON GENDRON
 

FRPARTY D'hA der
les 31 octobre et 1er novembre

Tirage de prix de participation.

 

 
 

 

 

  

CONCOURS D’AMATEURS
le dimanche 10 novembre

à compter de 13 h
COUNTRY et POPULAIRE.

L’orchestre “LES MUISE”

fera les frais de la musique.
Inscription d'ici le 26 octobre.
Prix aux 3 premiers gagnants.
     

Vous désirez connaitre nos activités a venir,

contactez-nous au: (819) 221-5277
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(Én'achetant CHEZvous,DEVENEZMILLIONNAIRE!)
Pourquoi acheter chez J.A. Giguére?

“Pourla variété et le choix!”
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Fondateur
Jossph-Augustin Gigudre fut le
fondateur de ce qui allak devenir une

institution à Louiseville: J.A. Giguère.

 

Le commerce J.A. Giguère de Louiseville fait partie des
institutions dans la région de Maskinongé. Depuis près
de 100 ans, ce nom est synonyme de choix et surtout

de variété dans les produits. De la modeste imprimerie

du début. JA. Giguère se présente comme un commer-

ce unique en son genre entre Montréal et Québec.

Depuis 1975, une troisième génération de Giguère gui
de les destinées du commerce: Martial. Le fondateur,
Joseph-Augustin Giguère, devait mettre les premiers
fondements du commerce en 1893. Associé au début,
il devait rapidement faire cavalier seul avant de passer

les rennes en son fils, Laurent, en 1947. Ce dernier
sera présent dans l'entreprise pendant près de 40

ans.
Laissons Martial Giguère nous décrire son commerce
qui, répétons le encore une fois, est unique en région
et même à l'extérieur.
L'achat chez nous, cela veut dire quoi pour vous

C'est les gens d'ici qui viennent contribuer à maintenir

des emplois et une économie chez eux. Mais pour
nous, cela est difficile de s'exprimer sur ce sujet car
notre commerce est unique en son genre. Notre clien-

tèle vient vraiment de partout.

  

Qu'est-ce qui caractérise votre commerce vis à vis la

compétition?

La diversité. Ici, on retrouve des articles vraiment uni
ques. Quand on ne trouve pas ailleurs, on vient chez
Giguère. C'est devenu comme un réflexe pour beau-
coup de gens. Le client peut retrouver aussi bien des
jouets que de la papeterie, en passant par des articles

religieux.

Quels sont les détails les plus importants face à votre
clientèle?
Sans contredit, la propreté et l’ordre. J'aime bien que
les gens n'aient pas de difficulté à trouver ce qu'il

cherche. Une attention particulière est donnée à la

propreté dans le magasin et sur les tablettes. Quand
un client achète un article, il ne retrouve pas une cou-
che de poussière dessus.

Pourquoi acheter ici plutôt qu'ailleurs?
Pour le service et le grand choix d'articles. Sous le
même toit, on retrouve de la papeterie, des idées ca-
deaux, des jouets de toutes sortes, des cadeaux reli-

gieux, des articles scolaires, des appareils domesti-
ques, des articles de décoration et une foule d'articles

Cette année, évitez la coursede dernière minute.
Faites vos mises de côté.C’est le temps!

pour tous les goûts.

Finalement, quels sont les services que l’on retrouve

chez vous?
Plusieurs items spéciaux, de la papeterie, service de
photocopie et de télécopieur, Surtout, il ne faut pas
oublier que ce que nous n'avons pas en magasin, on

peut le commander sans problème.

Pourquoi acheter chez vous plutôt qu'ailleurs?
La raison est bien simple: parce que nous sommes

Pres de 100 ans
de variété et
de choix
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Batterie de
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Lign- complète 

vruro ondes)

“uisine en stainless

Ey

plats en fonte émalilée.

DE MAISON ||:z=>» Canse-tête
(Jusqu'à 3 000 morceaux)

» Monopoly
«vreolateurs . Automany
vote pal

: va veins » Le jeu du dictionnaire,
tavre-boltes » Super Quiz«bots culinaires
“es à fondue = La Survie

"94 à salade
Pals on pyrex

» Scrabble
« Poker
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JEUX DE SOCIÉTÉ ROYAUME
DE LA POUPÉE

Animaux de péluche.

 

    
  
  
   

      
 

  

 

  

    

  

     

  

 

{3 pl à 7 pt)

® Glaçons,

® Etc.

 
  

  

   

DÉCORATIONS DE NOËL

® Arbres de Noël

e Boules, lumières

neige artificielle

 

     

 

  

  

 

   

    

  

  

 
e Nappes et servi

en papier

® Assie*-s et
ustensiles jetables

® Articles pour party
(flûtes, ballons, etc.)

e Chandelles
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Pourquoi acheter chez Louiseville Sport?

Au coin des rues Saint Marc et Saint Augustin à Louiseville, un
commerce est devenu une véritable référence dans le domaine

de la chasse, de la pêche, du sport inténeur et de plein aw

Louiseville Sport. Depuis deux ans, le commerce a connu

beaucoup de changements grâce au dynamisme de son nou

veau propriétaire, Robert Viau.

Homme expérimenté dans le domaine des affaires et amant in

considéré de nature, de chasse et de pêche, il se retrouvait

dans son élément en se portant acquéreur de cette affaire.

Très rapidement, Louiseville Sport affichait bien haut la banmè

re “PROPAC”. Ce regroupement de marchands permet un plus

grand pouvoir d'achat et des prix très compétitifs pour le

consommateur.

Qu'est que l'achat chez nous signifie pour vous?
Robert Viau: "Beaucoup de choses… C'est contribuer au dyna

misme de l’économie locale, à Maintenir les emplois et à

l'amélioration des services. L'achat chez nous, c'est égale-

ment la facilité du client à pouvoir communiquer avec le pro

priétaire. C'est ce qu'on appelle bien souvent le service per
sonnalisé.”

b

   

 

Ce quidifférencie votre commerceparrapport à la compétition?
“Le service que l'on donne à chaque client. On se fait un de

voir de toujours bien servir le client et avec rapidité. Je crois

que c'est cela qui va nous donner UN pas en avance surles au-

tes. Notre service après vente est également une facette im-

 

   
Voilu «2s gens qui toujours & coeur de bien vous servir. De gaucheà droite:

Serge, Josée et Robert Viau, propriétaire.  

 

431, ST-AUGUSTIN
LOUISEVILLE
TÉL.: 228-4866

 

       
 

ENEZMILLIONNAIRE!)

“Pour l’amour des sports de plein air à bon prix”
portante Plusieurs de mes chents peuvent en temopner!”

Quets sont les services que la clientèle retrouve chez vous?
"NOUS avons un excellent service aprés vente pour touts les

produits que nous vendons. Pour le domaine de là chasse. les

chents peuvent compter sur les services d un armurier d'expe

rence. Dans le secteur de la pêche. les amateurs peuvent

compter sur un service de réparation pour leur moutinet

D'ailleurs, les clients retrouveront chez nous les meilleurs mar

ques à des prix très compétitifs On peut mentionner des noms

aussi prestigieux dans le domaine des armes d feu, comune

Browning et Remington Nous offrons également Je plus grand

choix de cartes topographiques de la région ”

Ce qui est le plus important face à votre clientèle ?
“Bien entendu, c'est la sausfaction et le service Nous nous

devons de pouvoir répondre toujours avec le sourire et etre

constamment à la hauteur de la situation face d notre chente

le. Bref. ce doit être une histoire de confiance entre le chent et

nous.

Pourquoi acheterici plutôt qu'ailleurs?
“En étant membre Propac, bannière qui reproupe 2 mar

chands au Québec, nous offrons les meulleuts paix dans une

grande gamme de produits.Quand on pense chasse, peche

piégeage et activités piein air, pourquoi ne pas vent NOUS vist

ter? Vous serez sûrement étonné.”

 

 — ROBERT VIAU  

 

 

 — Propriétaire
 

 

 

 

 

 

 

 

 

NOUS PAYONS
LA T.P.S. ET LA

T.V.Q.
POUR VOUS
sur tout achat

de bottes à
notre magasin.

VOYEZ NOTR
VASTE CHOI
d’habits de ski ainsi
que tuques, gants

et mitaines.

RÉDUCTION

.15”
sur CHAUSSURES
REEBOK
ET SUGI

 

   
 

TOUS NOS
VETEMENTS
DE CHASSE

SONT RÉDUITS
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(En'aéhetant CHEZNoùsDEVENEZMILLIONNAIRE! |
Pourquoifaire confiance à la Station Gaétan Dupuis Pétro T?

“Parce que c’est L’ENDROIT où roulottes et motorisés signifient quelque chose de plus”
 

 

 

  
Gaétan Dupuis

La Station Gaétan Dupuis Péêtro T du boulevard Saint-

Laurent Ouest à Louiseville, c'est beaucoup plus que

de l'essence, des produits pour l'entretien de l'auto.

Une simple visite ne tardera pas à vous convaincre.

Ce commerce est en opération depuis deux ans et il a

grandement modifié son image pour la raison suivan-
te: la vente de roulottes.

À ta Station Gaétan Dupuis, on met le focus de plus
en plus sur la vente et la location de roulottes, de mo-

torisés, de tentes roulottes, etc. En fait, Gaétan Du-

puis est LE spécialiste du domaine à plusieurs dizai-

nes de kilomètres à la ronde. 1! faut jaser avec lui pour

vite réaliser qu'il en a fait une spécialité dont il veut

faire bénéficie la population régionale et de l'extérieur.

Acheter chez nous signifie quoi pour vous?

"Cela veut dire maintien des emplois existants et

création de nouveaux emplois pour une économie en

meilleure santé”, de dire celui qui crée un emploi à

temps complet et quatre à temps partiel à sa station
Pétro T.

Qu'est-ce qui vous différencie de la compét!-
tion?

"Nous sommes spécialisés dans la vente de roulottes

usagées dans la région. Nous voulons devenir encore

plus spécialisés dans la vente de tentes roulottes, de

roulottes, de motorisés et de bateaux. Nous offrons

des unités neuves, reprises de maisons de finances

et toujours à des prix très compétitifs.”

La Station Gaétan Dupuis Pétro T offre quels

services aux clients?

“Nous offrons l'essence sans plomb, le diésel, le ser-

vice de lave-autos, le propane, le service de location

de tentes roulottes sera en vigueur l’an prochain, des

tentes pratiquement neuves. De plus, nous avons tou-

jours de nombreuses promotion qui profitent pieine-

ment à nos dients.”

Face à votre clientèle, qu'est-ce qui compte le
plus pour vous?

“La satisfaction en tout et partout et un excellent ser-

vice, qu'il s'agisse des pompes à essence, du lave-au

tos ou des roulottes. D'ailleurs, à ce chapitre, j'ai tou

jours rêvé vendre des roulottes. Maintenant, nous

sommes en mesure de fournir aux clients des roulot-

tes de haute qualité à des prix vraiment compétitifs.”

Pourquoi acheter chez vous plutôt qu'ailleurs?
“Parce que notre service est hors pair et qu'au niveau

des tentes roulottes ou des roulottes, nous pouvons

répondre à tous les besoins, à toutes les demandes.

Si nous le les avons pas sur place, nous sommes en

mesure de les trouver pour nos clients dans un temps

très court. Les pièces sont disponibles sur place, on

vend aussi les réservoirs de gaz propane et si quel-

qu'un désire des renseignements, nous sommes en
mesure de les fournir immédiatement.”

Gaétan Dupuis devient de plus en plus un maître dans

le domaine de la roulotte, des motorisés et connais-

sant son degré de toujours vouloir offrir 100% à ses

clients, il est la personne à contacter pour tous vos
besoins dans ce domaine.

Comme on peut le voir, la Station Gaétan Dupuis Pé-

tro T: c'est beaucoup plus que de l'essence. Allez je-

ter un coup d'oeil. Gaétan a certes de bonnes sugges-
tions ou propositions pour vous...

 

qui

Gaétan
Dupuis

 

 

 

 
 

vend des:

  
DUPUIS inc.

1001 Boul. St-Laurent O

Louiseville P.Q. Autoroute 40 Sortie 166

(819) 228-5852

    

  

 

  44 L'Écho «Le mercredi 23 octobre 1991

Roulottes de voyage

Motorisés - Fiftwheel - Bateaux

USAGÉS EN PARFAITE CONDITION AVEC GARANTIE
Des pièces neuves pour votre roulotte.

Des prix qui vous lalssent respirer

Plusieurs unités neuves provenant de saisie de banque

P.S.: Si on n'a pas le véhicule récréatif dont vous rêvez surle terrain, dites-le à Gaétan, il vous le trouvera!

Aussi disponible:

Essence

Diésel

Propane

 

Lave-auto

No. permis
64285
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| (En'détietant'CHEZNoùs"DEVENEZMILLIONNAIRE!)
Pourquoi choisir le Centre récréatif Louiseville?

e
e

 

  
 

“Pour se divertir sainement et bien manger à bon prix”
 

 

 

 

Voici une vue du Centrerécréatif.

Il y a quelque temps, un tout nouveau commerce voyait le jour

à Louiseville, dans l'ancien local des Chevaliers de Colomb. au
201 de l'avenue Sainte-Marie, un endroit très bien connu non
seulement des gens de Louiseville mis de toute la région
Le propriétaire de l'établissement, M. Guy Dubeau, n'a nen

ménagé pour faire du Centre récréatif Lourseville ‘la’ place ou
les jeunes et moins Jeunes, individuellement ou en groupe.
pourront passer d'agréables moment en se divertissant tout

en dégustant d'excellent mets à des prix défiant la
compétition. Il est secondé de Lise Dubeau qui accompli de
l'excellente besogne.

Pourquoi acheter chez nous?
“Parce qu'en encourageant le commerce local, on contnbue à

faire avancer l'économie et à créer des emplois. D'autant plus
que chez nous, Nous pouvons offrir tout ce qu'il est possible

de retrouver ailleurs et très souvent, à meilleur prix.”

Qu'est-ce quidifférencie votre commerce des autres du

même genre?
“L'originalité car les endroits où il est possible de retrouver
sous un même toit une aire de restauration, un bar. des allées
de quilles et des tables de billard sont plutôt rares.”

Quels services offrez-vous à la clientèle?
“lls sont nombreux. Il y a le casse-croûte où nos prix défient la
compétition. Les amateurs de petites quilles peuvent y aller de

leurs meilleures performances sur deux allées Quant aur

fervents du billard, quatretables sont à leur dispositon De

plus. le bar Duo qui ouvrira à compter du 1er nNovwemtre Ce

sera en endroit de détente, opéré par M Guy Dubeau. vu ton

retrouvera une atmosphère sobre et de tranquillité "

Face à vos clients, qu'est-ce qui importe le plus pour vous ?
"De toujours les voir satisfints Que ce soit les jeunes ou les

moins jeunes, les sportifs ou encore ceux et celles qui

viennent prendre un repas léger, nous visons essentiellement

qu'ils repartent de chez nous avec la satisfaction d'avoir ete

bien servis et qu'ils aient le désir, le gout de revenu nous

vou

Pourquoi se rendre chez vous plutôt qu'ailleurs?
"Parce que chez nous, c'est pas pareil. c'est différent. cest

accueillant, c'est reposant. Nous voulons que le Centre

récréatif Louiseviile soit l'endroit où franche camaradere el

bonne bouffe se côtoient à tous les jours Nous avons
également un service de préparation de repas pour apporter et

dans ce cas également, cela devient attrayant pour la

chentèle.”

Donc, dans une bâtisse complètement rénovée, dans un décor

sobre et agréable, la clientèle du Centre récréatif Louiseville et
du bar Duo est assurée de passer de très bons moments

promesse de Lise et Guy Dubeau.

 

 

 

 
  

  

   

 

201, av. Sainte-Marie, Louiseville, (819) 228-8867

en haut du Centre Récréatif

OUVERT à compter du

VENDREDI 1er NOVEMBRE

Danse avec orchestre
spectacle d'Halloween
samedi 2 novembre.

Guy Dubeau, propriétaire

CENTRE RÉCRÉATIF LOUISEVILLE
201, av. Sainte-marie, Louiseville, (819) 2278-8865

DUVERT TOUS LIES JOURS dæe O01 hh HA nnîâimuidr…

  

 

  
   
   

  

 

  

       

Bienvenue jeunes
et moins jeunes.

2 allées de petites quilles

Quelques périodes
encore disponibles.

Bienvenue aux groupes.
Réservez tôt!

 En plus des quilles, 4 tables
de billard sont également à
votre disposition.  

 
Lise et Guy Dubeau, responsables

vousinvitent à vous divertir sainement et à déguster
des mets de qualité à très bas prix.

CASSE-CROUTE
Très bas prix:
“HOT DOG” 85¢
“HAMBURGER” 1.30%
.FRITES MAISON 1.00%

Nous servons aussi:
Spaghetti - Poutines - “Hot
chicken”- Croquettes de poulet
- Steak haché - Pogo-
Liqueurs douces - Café - Thé-
Croustilles- Etc.

PREPARONS REPAS
POUR APPORTER.

 

 
SUPERSPÉCIAL D'OUVERTURE

PRIX DE PRÉSENCE.
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(Enachetant CHEZ noùsDEVENEZMILLIONNAIRE!)
Pourquoi faire confiance au Garage Paul Béland?

“Parce que vous confiez votre auto à de véritables experts”

 

    

  

 

   

         

 

  
  

 
    

 

 
 

 
 

 

 

 

 

 
 

 

 
 

    
 

Depuis plus de 20 ans, soil depuis 1970, le Garage Paul “Le reconditionnement des alternateurs et démarreurs. La hy

Béland de Louiseville ne cesse d'étendre sa renommée non mise au point par ordinateur des autos, tracteurs de ferme et Ei

FE seulement à Louiseville mais à travers tout le comté de  batleuse de méme gue des airs climatisés. La mise au point Rp
I! - Gs à Maskinongé… et mêmeà l'exténeur du comté. des systèmes électriques, électroniques et à injection.” A

dil nd i a r Le nom du Garage Paul Béland s'est ball sur des bases |g plus important pour vos clients, selon vous, c'est quoi? !

3 He solides en raison de la qualité des services que l'on retrouve  -| 5 satisfaction et le service rapide et courtois. Si nous BR
i -gh % a ce garage ou des experts travaillent à remetUe votre voiture remplissons ces conditions, les clients seront satisfaits et A

beis ou 1| ; ‘sur le piton’. Et quand on dit ‘des experts’, ren n'est exagéré -eviendront nous voir. L'écoute du client est également une È
\ Ve . - : À car les quatre employés du Garage Paul Béland connaissent partie importante dontil faut tenir compte.” jg

i y J J. 4du leur travail sur le bout de leur doigts. Pourquoise rendre chez vousplutôt qu'ailleurs? ë
Faire affaires chez nous, ¢a signifie quoi pour vous? “À cause de notre compétence et de nos appareils à la fine fe
"C'est extrêmement important parce que ça favorise un pointe de la technologie. Nous réparons les véhicules d'hier A
meilleur développement économique en plus de préserver des commeceux d'aujourd'hui.” D

emplois ou encore mieux, d'en créer de nouveaux.” Le Garage Paul Béland: où expérience, haute technologie et i
La différence entre votre entreprise et la compétition, c'est service impeccable vont de pair. Un endroit d'où le client sort ET
quoi? toujours avec la conviction qu'on a fait un travail soigné sur Es

I "Nous avons des spécialistes dans l'électronique et dans la SON véhicule. i
partie électrique des voitures. Nous travaillons avec un - ” a

\ ordinateur qui peut détecter les problèmes sur les systèmes à Qualité i

€ injection. À tous les ans, nous investissons dans de %
l'équipement de façon à donner un meilleur service aux =

clients. et service 4
Un garage acceuillant toul comme son propriétaire, en médaillon Quels sontles services que les clients retrouvent chez vous? Es

pi
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Depuis 21 |epuis ans, nous |
Ti . ç

OJJTONS UN SEFVICE
. \ I ’ | f

maximum a notre clientèle. ;

nau! Béland Grâce à un personnel super E
ropriétaire . . $compétent et une technologie =

des plus récentes, les automobilistes 5
sont assurés de la solution à leurs problèmes. 5

; }
Soyez certain d’affronter [

l’hi blè 4iver sans problème. p

- > Fp
Nous disposons d’un analyseur de
moteur unique en region pouvant
fournir une analyse complète de

votre moteur et du système

électroniique et injection.

II n’est plus question de se
| tromper.
|

NOS SPECIALITES: DEPOSITAIRE

® Systémes électriques DES PIECES
@e Systémes d’injection

@ Climatiseurs . Freins . Carburateurs

@ Amortisseurs . Silencieux

@ Service de remise à neuf de
démarreurs et d’alternateurs.
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(Eh‘d@hetantcarz NovsDEVENEZMILLIONNAIRE!
Pourquoifaire confiance au Garage Germain Leblanc?

“Parce que des spécialistes sont a votre disposition en tout temps”
 

 

 

 
Mme Annette Leblanc Charette voit à la comptabilité du
garege et agit comme pompiste. M. Germain Leblanc est le
proprio du garage

De nos jours, entrer sa voiture au garage const
tue souvent un coup de dé. Combien en coûte

ra-til pour la mise au point de son auto ou de

son camion? Aura-ton de mauvaises surpnses

‘sur la facture’? C'est pourquoi quand on peut

compter sur les services de spécialistes qui ne

cherchent pas qu'à changer des pièces, 1l faut
bien le noter et en faire nos ‘docteurs’ de vor
tures.

Il en est ainsi du garage Germain Leblanc de
Saint-Paulin, qui opère depuis 1983 sous la

bannière PétroCanada. Les débuts de ce gara-
ge remontent à 1973. En 1976, on fait un pre

mier déménagement et au fil des ans, on agran-
dit et modernise le garage situé au 2329 Ren-
versy. Le commerce prend de l'ampleur et au-
jourd'hui, on y retrouve quatre employés perma-

nents et trois à temps partiel.

Quesignifie l'achat chez nous pourle proprié-
taire du Garage Germain Leblanc?
“Ca permet de garder l'argent dans la place, ce
qui signifie une économie stimulée et le main-
tien d'emplois chez nous.”

Qu'est-ce qui différencie ce garage des au-
tres?
“Nous arborons la bannière Autopro en ce qui

concerne les amortisseurs. les freins et les si

lencieux. Nous faisons la mise au point électro

nique des véhicules, au moyen d'une machine

qui a demandé un investissement de 35,000$.

Nous faisons le reconditionnement de radia

teurs et nos pneus sont garantis contre les ha

sards de la route. Certains modèles offrent

même une garantie de 100,000 kilomètres.

Nous faisons de la mécanique générale et le

balancement des roues.”

Quels sontles services que les clients retro-

uvent chez vous?
“En plus de tout ce que nous venons de men-

tionner, nous avons un service de dépannage,
aux heures d'ouverture du garage. Pour avoir re

cours à ce service, il suffit d'appeler au 268-

5349."

Face à vos cliente, qu'est-ce qui compte le
plus?

“Le service, toujours le service C'est pourquoi

NOUS SOMMES ouverts tous les sors, de 19h 0

22h, du tundi au samedi et le dimanche, sily à

des Cas urgents, NOUS sommes là pour venir en

aide aux automobilistes et camionneurs

Pourquoi adopter le Garage Germain Leblanc

plutôt qu'un autre?
“Pour plusieurs raisons Tout d'abord, pour le

service et la qualité des produits dont les pro

duits PétroCanada dont la garantie est interna

tionale, de même que les produits de renom

mée Autopro. Finalement, nous sommes en af

faires depuis 18 ans et nos clients se sont tou

Jours montrés satisfaits, Ce qui est un signe év)

dent de la qualité de nos produits et services

Une maison de confiance: le Garage Germam

Leblanc de Saint Paulin, là où vous trouvere:

toujours un service à la hauteur de vos exugen

ces. Pour de bons produits, une auto en bon or

dre, qui roule en douceur, un Camion qui vous

donnera pleine satisfaction: c'est l'endroit ou

vous devez vous rendre, sans aucune hésita

tion.

 

 

 

 

SPECIAL
arbre:

I’¢lectronique de votre auto...ca nous connait?
Nous disposons d’un appareil de haute technologie

spécialement conçu pour détecter tous les troubles
électroniques de votre auto.

CHANGEMENT D’HUILE
4 litres d'huile + filtre + graissage

pour seulement

  
De plus, avec tout changement d'huile
nous faisons GRATUITEMENT
la vérification du voltage
et de I'ampérage de la batterie,
de l’alternateur et du
démarreur avec un appareil
des plus sophistiqués, et ce,
sans frais additionnel!

Cet hiver, votre auto démarrera plus
facilement grâce à notre détecteur “Bear”.

 

'RO5%

 

AUTOPRO
y Aa 

GARAGE GERMAIN LEBLANC
2329, Renversy, Saint-Paulin (près de la vole ferrée), (819) 268-5349

Spécialités: Tune-up électronique
Direction - Freins - Silencieux - Radiateurs
Pneus “Performance” - Balancement de roues

Personnel formé etspécialisé pour assurer le meilleur service sur les voitures à injection.

 

PETROCANADA  
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Cinaachetant CHEZ NOUS,DEVENEZMIL
Pourquoi acheter chez Louiseville Automobile?

“Parce que le client passe avant tout!”
 

 

 

  
Un seul but...
Normand Lessard, propriétaire de Louiseville

Automobile Liée, ne vise qu'un seul but: la

satisfaction du client, Pour y arriver, on ne néglige
aucun effort.

Aujourd'hui plus que jamais, l'achat d’un véhicule automobile s'avère un inves-
tissement important sur un budget. Nous partons ici “d'investissement”, car un

véhicule se doit d'engendrer le moins de coût possible en fonction de l'investis-
sement.
Pourcela, le véhicule doit être appuyé par une garantie solide et par un conces-
sionnaire sérieux. Louiseville Automobile est la réponse à toutes vos ques-

tions. On vous offre un service après-vente incomparable, un produit (GM) qui a

fait ses preuves depuis fort longtemps et un choix unique de véhicules neufs

ou usagés.

Ça veut dire quoi l'achat chez nous pour vous?
Normand Lessard: “Pour moi, cela amène de l'échange d'argent. Plus les gens
nous encouragent, plus cela favorise la création d'emplois. Je dirais que c'est
presque un devoir pour les gens d'ici d'acheter chez eux avant tout, parce que

chaque dollar dépensé ici, revient inévitablement aux organismes ou d'une au-
tre façon.”

Qu'est ce qui différencie votre commerce face à la compétition?
*Le fait d'être constamment présent dans le milieu pour appuyer une cause, un
organisme, etc. Je dirais que c'est également notre système de service person
nalisé en vigueur depuis quelques mois. Grâce à ce système, nous nous ren-

dons chercher le véhicule du client chez lui. De plus, nos heures d'ouverture
sont maintenant à partir de 7h30. Le département des pièces est ouvert sur
l'heure des repas. Au niveau des ventes, nos conseillers suivent des cours ré

guliérement à la compagnie pour ête en mesure de mieux répondre aux ques-
tions de la clientèle.”

P
ELIONNAIRE!)

Quels sont les services que la clientèle retrouve chez vous?
“Bien sûr, la vente de véhicules neufs ou usagés, un département de service
appuyé par six techniciens formés par la compagnie et un département de car-
rosserie équipé à la fine pointe. Sur ce dernier point, nous avons investi depuis
les dernières années plus de 225,000$ pour offrir ce qu'il y a de mieux à notre
clientèle. Par exemple, nous possédons une chambre de Cuisson pour la pein-
ture et un redresseur de châssis à la fine pointe de la technologie. Nous pos-
sédons également un département de location de véhicule “AVIS” à court ou
long terme. Nous pouvons même réserver un véhicule pour les gens qui voya-
gentà l'extérieur du pays.”

Ca qui est le plus important face à vos clients?
“Leur satisfaction à 200%. On ne veut plus de clients insatisfaits. Présente
ment, un vaste programme de qualité a permis d'améliorer tous les secteurs
considérablement. Maintenant, plus que jamais, on ne vise que la satisfaction
du client. Pour cela, nous sommes prêts à prendre tous les moyens. Juste pour

vous donner un exemple: chaque véhicule qui sort du département de carros-
serie est inspecté minutieusement par une personne indépendante de ce sec-

teur. Si quelque chose n'allait pas, on retourne le véhicule.”

Pourquoi acheter ici plutôt qu'ailleurs?
“Pour constater que nous mettons tous les efforts pour que le client soit satis-

fait à 100%. Pour contribuer au dynamisme économique de notre entreprise qui
donne de l'emploi à 27 personnes. Nous voulons être plus présent dans notre
région. Et c'est en servant notre clientèle vite et bien que nous arriverons à ce
but. Notre seul but est la satisfaction pleine et entière du client.
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Normand Lessard

Directeur général

 

 

 

 

Plusieurs nouveaux modèles 1992

sont maintenant en montre dont la \/enez enfairel'essai aujourd’hui même!
fameuse “LeMans”et autres...

Alide Lessard

Gérant

Nous Laquadons
tous nos modèles 1991 et démonstrateurs pourfaire place aux nouvelles 1992

Co æ ANH

ous coupons
les prix au
maximum
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a Représentant
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3 SUNBIRD SVT]
5 Normand Savignec Christian Vailibres

Représentant

2 Roprdsentant 871, boul. Saint-Laurent Ouest, Louiseville (819) 228-2711 Ligne directe: (819) 296-3383
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Enachetant CHEZ NousDEVENEZ MILLIONNAIRE!)
 

Pourquoi acheter chez Tapis J.D. enr.?

“A cause d’un vaste choix
 

  
M. Jean Dauphin, propriétaire de Tapis

J.D. enr. de Louiseville.

 

L'achat d'un tapis, de stores verticaux ou horizon-
taux, de tapisserie, est quelque chose de sérieux,

d'important. Nous ne posons pas ces gestes a la

gère et il est important de pouvoir compter sur une
maison de confiance lorsque vient le temps de ‘pas-

ser à l'action”.
À Louiseville, il existe un endroit où on ne se trompe

pas quand il faut penser tapis, tapisserie, ou stores.

Son nom: Tapis J.D. enr., une entreprise qui célébre-
ra son 5e anniversaire le 1er mars prochain. Ce com-

merce a connu tellement de progression que depuis

ses débuts, on a dù trpler de superficie afin de don
ner pleine satisfaction à la vaste clientèle qui lui fait

confiance.

L’achat chez nous, c'est quoi pour vous?
“L'achat chez nous permet un développement plus

important du milieu. !! amène la création d'emplois et

l'amélioration des services. Acheter chez nous, ça

donne un sérieux coup de pouce aux gens de la pla:

ce.”

Comment votre commerce se distingue-t-il par rap-
port à la compétition?
“Par ses prix compétitifs, son service de pose de qua

lité, son service rapide, son grand choix à mêmel'en

et d’un service personnalisé”
trepôt et les nombreux catalogues disponibles sur pla

ce.”

Queis services la clientèle retrouve-t-elle chez Tapis
1.D.?
“lly a l'évaluation gratuite à domicile, la pnse de me
sure de même que la pose des stores verticaux tou

jours faite par de vais professionnels.”

Qu'est-ce qui importe pour vous face à votre clientè-
le?
*Ce que nous visons d'abord est la satisfaction abso

lue de nos clients. Nous voulons qu'ils soient enchan

tés du service que nous leur procurons, de la qualité

de nos produits et de la pose des tapis que nous ef

fectuons. De plus, nous voyons à offrir à nos clients

un bon nombre de spéciaux en magasin.”

Pourquoi acheter chez vous plutôt qu'ailleurs?
“Pour plusieurs raisons mais particulièrement en rai

son de nos prix défiant toute compétition et pour no

tre présence dans le milieu. Finalement, notre service

plus que personnel est un point d'honneur chez Tapis

J.D. et cela, depuis nos débuts.”

Une maison de confiance, du personnel de confiance,

du matériel dans lequel vous pouvez avoir confiance.

Voila la ‘marque de commerce’ de Tapis ! D de la rue

Dalcourt à Louiseville. Et quand la confiance règne
les résultats sont normalement posiufs

J.D.
Luiil l'a

l'affaire…

 

 

  
SERVICE DE DÉCORATION
-Papiers peints, stores verticaux et

horizontaux , couvre-planchers.

Echantillons sur place ou

à domicile.

Prélart Custom Floor

a partir de

7°°%......

Tapis Cut Loop
couleurs variées

1 1 v.c. en magasin 

JDTapis
plus quedes tapis...

, Service d
DÉCORATION
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Tapis Comet
choix de couleurs
à partir de

9°°5
Prélart Dequalité
supérieure plusieurs motifs

95% Moitié
prix

v.C. en magasin

Balance de tapis,

coupons

a partir5 v.c. en magasin
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(En‘achetant CHEZ Nous,DEVENEZ MILLIONNAIRE!)
Pourquoi acheter à la quincaillerie Paul Lacourse et fils?

“Pour 56 ans de tradition d’un excellent service”
 

La quincaillene Paul Lacourse et fils de Maskinongé n'est pas

née de la dernière pluie. En effet, cette quincaillerie maskinon-

geoise a derrière elle 56 années de service empressé à la
clientèle de Maskinongé et de toute la région. Et malgré ces
56 ans, elle est plus jeune que jamais car son évolution a été
constante, toujours adaptée aux besoins ‘d'aujourd'hur’.

La quincaillerie Paul Lacourse et fils possède un petit quelque

chose de bien spécial que nous ne retrouvons nulle part

ailleurs. C'est ‘spécial’. c’est familial, c'est amical, bref, c'est

UNIQUE.

L'achat chez nous, est-ce important pour vous?
“Évidemment car cela aide à développer les inventaires et par

ricochet, cela assure un meilleur service. Acheter chez nous
signifie maintenir et augmenter le nombre d'emplois. C'est

aussi assurer un juste équilibre entre l'offre et la demande.”

Qu'est-ce qui différencie la quincaillerie Paul Lacourse de la
compétition?
“L'expérience, le choix complet, nos spécialités dans les arti-
cles de plein air, nos poèles à bois, nos abris d'auto, nos arti- 

 

 

Francine et Louls Lacourse sont toujours en poste pour vous consellier

judicieusement.

cles de quincaillerie, nos outils. Nos 56 années d'expérience
pèsent également lourd dans la balance et nos projets d'agran-
dissement feront en sorte de différencier davantage notre

commerce de la compétition.”

Quels services retrouve-t-on chez vous?
"Nous offrons la fameuse peinture Crown Diamond, les poéles
Campagnard et Napoléon, dont nous sommes l'agent exclusif.
Il y a aussi le poéle chauffé au blé d'inde ou aux granules de
bois. Nous offrons aussi divers accessoires de véranda et
toujours de la meilleure qualité. Nous avons toutes les dimen-

sions d'abris d'autos et un peu de matériaux de construction.

Face à vos clients, qu'est-ce qui comptele plus?
‘Bien sûr, nous y allons de bien des conseils et nous faisons
l'impossible pour répondre aux demandes de nos clients, se
lon nos capacités. Faire en sorte qu’ils obtienne pleine satis-
faction est ce que nous visons en tout premier lieu.”

Pourquoi acheter chez vous plutôt qu'ailleurs?
“Pourla tradition de service qui se perpétue depuis 56 ans et

aussi pour la gamme variée de nos produits. Finalement, notre
présence dans le milieu a toujours été bien vue, tant des gens
de Maskinongé que de tout le comté.”
La quincaillerie Paul Lacourse et fils est donc gage de satisfac-
tion. Une tradition qui ne ment pas et l'assurance que les pro-

duits que l'on vous offre correspondent à ceux qui répondent

le mieux à vos besoins.

 

SPRCIAUX TC
Pour un temps limité.

 

 

 

 

Choix

de plus

de

20 autres

modèles

différents

poêles

et

foyers. 
 

ABRIS D'auros

nGy;
a° Ye,

FABRICATION
QUÉBÉCOISE

11 pi. x 16 pi. SPÉCIAL: 399°

11 pi. x 20 pi. SPECIAL: 449°

COMPLET incluant 2 portes.

  

POELES A BOIS
NAPOLEON “EPA”

 

disponibles en 3 grosseurs
Fini émaillé.
6 teintes au choix. 895s

SPECIAL a partir de

 

 

Ces bas prix vous sont offerts a votre:
a partir de

Fini noir SPECIAL

625°
  
 
QUINCAILLERIE PAUL LACOURSE & FILS Inc.

97, Saint-Laurent, Maskinongé, (819) 227-4555   
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(En achetantCHEZ NousDEVENEZMILLIONNAIRE!)
Pourquoi fréquenter le restaurant pizzeria chez Marco?

“Parce qu’on y retrouve un ‘p’tit quelque
Depuis 1987, un restaurant fait la pluie et le beau

temps à Louiseville. Il s'agit du restaurant pizzena chez

Marco, situé boulevard Saint-Laurent Est.
Chez Marco, comme tout le monde le dit familièrement,

on se sent chez nous dès qu'on met le pied à l'inténeur

du restaurant. Et avec l'accueil que l’on nous réserve, 1

ne tarde pas de réaliser que c'est un restaurant fait sur

mesure pour nous.

L'achat chez nous, ça veut dire quoi pour vous?
“C'est tout d'abord la création d'emplois permanents

qui en découle,” de répondre sans tarder le

propriétaire, Marco Kavadias. Et quand on parle de

création d'emplois, il est important de spécifier que

chez restaurant pizzeria chez Marco, 20 personnes y

trouvent du travail, ce qui est loin d'être négligeable
pou l'économie louisevilloise et régionale.

Qu'est-ce qui différencie votre commerce de la
compétition?
Marco n'hésite pas à affirmer que la qualité des mets

que l'on sert chezlui etl'efficacité du personnel de son

restaurant font en sorte qu'il ne craint pas vraiment la

compétition. Il ne s'asseoit pas sur ses lauriers pour

autant car il vise sans cesse à en donner un peuplus à

la tès nombreuse clientèle du restaurant pizzeria chez
Marco et cette clientèle le lui rend bien car elle se fait

 

 

   
Marco Kavadias, le dynamique

propriétaire du restaurant chez

Marco.

Restaurant-Pizzéria

 

toujours plus nombreuse et constamment satisfaite.

Quant un client acquitte une facture chez Marco, Il a la

sensation d'en avoir eu pour son argent et se promet

toujours de revenir “très bientôt”

Quels services retrouve-t-on chez restaurant pizzeria

chez Marco?
“Notre très grande flexibilité nous permet de rencontrer

tous les besoins personnels de la clientèle. Pour en

offrir encore plus à nos clients, NOUS avons MIS sur

pied, 1l y a quelque temps, les petits déjeuners. Tout

récemment, Nous avons aménagé une salie de

réceptons où chacun et chacune se sentira vraiment à

l'aise, dans une ambiance agréable. De plus, nous

avons agrandi la partie restaurant de façon à ce que

nous puissions accuellhr encore plus de monde tout en

évitant les files d'attente.”

Face à votre clientèle, qu'est-ce qui est le plus
important?
“C’est que chaque personne qui vient chez nous en

ressorte pleinement satisfaite tant par la qualté des

mets qu'elle aura dégustés que par le service qu'elle

aura reçu. Pour nous, c'est ce qui prime et notre

personnel des cuisines et du service donne

constamment un effort à 100% pourfaire en sorte que

le mot ‘satisfaction’ soit sur les lèvres de chacun et

chose de plus’
chacune gut nous font confiance C'est un plaise pour

nous de servir nos chents el nous ne Ksinons pas pour

leur démontrer ”

Pourquoi aller chez Marco plutôt qu'ailleurs?
"Parce que chez nous, c'est spécial On donne un peta

quelque chose de plus et cela, depuis la première

Journée ou NOUS avons ouvert note restaurant prcens

Chez nous, c'est tout d'abord la qualité constante qui

domine. Le plat que lon vous sert aujourd bur et qui

vous salisfail pleinement. nous sommes es mesure

d'assurer la même qualité, ls Même saveur, la meme

fraicheur lors de votre prochaine visite. Chez nous. nous

ne voulons pas que nos chents disent C était meilleur

la dernière fois Chez Marco. c'est toujours bon

c'est qualité égale à tous les jours et cela, nos chents

peuvent en témoigner avec éloquence Voils donc

autant de bonnes raisons qui font que chez Marco, on y

va pour bien manger et on y retourne pour retrouver

qualité, bon gout et assiette bien garmie ily a. certes

la "meilleure pizza au monde’. Mais les grillades, fruits

de mer, desserts, etc. font en sorte que les plus pros

appétits comme les plus petits trouveront toujours un

plat à leur mesure. Au restaurant puzzena chez Marco,

c'est satisfaction assurée à chaque visite Parole de

Marco et de son personnel!    
    

 
  

 

  
CAPACITÉ

350personnes
= Salle à manger(200)

= sales ge reception (19U)  
Tous les matins

Déjeuner
à compter de 6h00 a.m.

lundi au vendredi
à compter de 8h00 a.m.

samedi et dimanche

 

  

 

    

    
 

     Nouvelle SECTIO

avec banquettes

 

 

a Ar
 

 

= Les Meilleurs fruits de mer

= Les Meilleures brochettes

= La Meilleure pizza au monde

Nous servons toujours

LE MEILLEUR a notre clientele!

Et on combat toujoursl'inflation!

 

   
 

161, boul.

 

  

Saint-Laurent, Louiseville (819) 228-8485
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Enachetant ChezNous,DEVENEZMILLIONNAIRE!
Pourquoi acheter chez Maski Ford/Mercury de Louiseville?

“Parce qualité et service passent vraiment avant tout”
 

  

 

 

En médaillon MM Donald Déziel &t Réjean Raymond, propriétaires du garage
Maski/Ford/Mercury de Louisevllie

Maski Ford/Mercury inc. du 640, boulevard Est à Lourseville.

bien que tout récemment ouvert officiellement, n'en demeure
pas moins une maison qui a su s'atuirer la confiance de la

clientèle louisevilloise et de toute la région.
Des propriétaires dynamiques. une équipe compétente, des

voitures de qualité mondiale sont autant de raisons qui font le

succès de ce garage très bien situé, à l'entrée Est de la ville
hôtesse de la Mauricie.

L'achat chez nous a quelle signification pour vous?
“L'encouragement des commerces de la région fait en sorte

que la prospérité demeure dans notre milieu, améliorant ainsi

les relations d'affaires et, par le fait même, cela aide au

développement des emplois locaux.”

Qu'est-ce qui distingue Maski Ford/Mercury de la
compétition?
“Comme le mentionne s) bien notre slogan: ‘La qualité passe

avant tout’. À cela, il faut ajouter le service rapide et courtois
que nous offrons à nos clients et le respect que nous leur

portons. Le client, pour nous, c'est ce qui compte d'abord et
avant tout. Et un client satisfait fera affaires longtemps avec
notre maison.”

Quels services offrez-vous à la clientèle?
"Nous avons la vente de voitures neuves et usagées, la

mécanique générale, le débosselage, la peinture (four), les

pièces et le service d'alignement.” Voilà une gamme plus
qu'intéressante quel'on retrouve à ce garage louisevillois.

Ce qui compte le plus face à votre clientèle?
“L'écoute et le respect son les deux points majeurs dont nous

tenons compte chez Maski Ford/Mercury et cela, nous l'avons

continuellement à l'esprit.”

Pourquoi acheter chez vous plutôt qu'ailleurs ?
“A cause de la qualité des produits Ford et Mercury,”

répond-on spontanément.

Vraiment, la qualité passe avant tout chez Ford et Mercury. Et

c’est exactement la mème chose au garage Mask:

Ford/Mercury. À la qualité des produits, on respecte vraiment

les clients et on leur offre un service impeccable. Voilà

pourquoi Maski Ford/Mercury s'est gagné la confiance de sa
très vaste clientèle et ce, pour de nombreuses années à

nous

venir.

  
 

  

La qualité passe avant tout

chez Ford et Mercury.  
 

Vous+sod v . Des
v' . Du choix

/ . Du service
prix

 

 

À LOUISEVILLE,

On a tout ça … et même plus!  
 

SÉRIE F 1992

TAURUS 1992

SABLE 1992

Venez le conatater far vous-même.    

 

   

AEROSTAR TOURISME 1992

 

  
 

 

Taux de financement

avantageux

ou

Remise de 1 000 $   
 

  

 

  NOUS AVONS LA
GAMME COMPLETE

DES PRODUITS

FORD - MERCURY

 

  
    

640, boul. Saint-Laurent Est, Louiseville, (81 9) 228-9448
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(Én‘ächetantCHEvoùsDEVENEZMILLIONNAIRE!)
Pourquoi acheter chez Chaussures Gélinas?

“Parce qu’avec Madame G. et les
chaussures POP, c’est ‘pop’ pareil...”
Stabilité est le mot qui nous vient à l'esprit quand on

pense à Chaussures Gélinas de Louiseville, toujours s+
tué au même endroit depuis 1967. soit au 242, Saint-
Laurent, avec un propriétaire unique depuis toutes ces
années.
Depuis 25 ans, Chaussures Gélinas a continuellement
suivi l’évolution du marché. La dernière monde dans le
domaine de la chaussure, vous la retrouverez avec les
fameuses chaussures POP, dont on offre les produits
depuis maintenant cing ans. Et tous savent qu'avec
POP, c'est ‘pop’ pareil, c'est un plus, c'est encore
mieux, c'est la façon idéale de partir ‘du bon pied”.

L'achat chez nous, qu’en pensez-vous?
“Ce serait bon pour tou! le monde si on se faisait un de-
voir d'acheter chez nous. Si les gens de Louiseville et
de la région achetaient chez eux, ils contribueraient au
développement économique et ainsi, tout le monde en
tirerait profit.”

Comment votre commerce se distingue-t-il de la
compétition?
“Par son excellent service e t son accueil chaleureux.
Notre vaste expérience fait que l’on connaît bien nos

clients qui viennent nous voir de génération en généra-
tion. Ils se sont attachés à nous et nous nous sommes
attachés à euxet à elles.”

Quels services offrez-vous à vos clients?

“Nous aimons servir le client directement, le guider
dans le meilleur choix qu'il puisse faire. Nous offrons

des chaussures modes, des souliers de la plus petite à

la plus grande des pointure. Nos choix sont uniques en
région et nos souliers pour enfants sont de tout dernier
cri. D'ailleurs, nous avons une excellente clientèle en
fantine.”

Qu'est-ce qui compte davantage pour vous face
à vos clients?
“Bien les satisfaire, leur conseiller le meilleure achat à
faire selon leur budget et leurs goûts. Nous apportons
aussi beaucoup d'importance à les bien diriger dans

leur choix de couleurs adapté à leurs goût.”

Pourquoi acheter chez Chaussures Gélinas plu-
tôt qu'ailleurs?
“Parce que nous avons les meilleurs prix et le meilleur

service, un service attentionné que nous leur donnons
continuellement. Nous avons une employée, Angèle Bet
lemare, qui en est à sa 10e année avec nous et qui

comnait parfaitement bien tous les produits à la dispo
sition des clients, ce qui est un gage de fiabilité pour
eux.”
Une maison de confiance depuis près de 25 ans:
Chaussures Gélinas de Louiseville. Allez constater par
vous-mêmes à quel point qualité, prix et service ne font

qu'un à ce commerce de la rue SaintLaurent.

Pourquoi se rendre chez Super Boutique d'animaux Yogi?

“Parce qu’en devenant Yogi, nous
offrons quelque chose de spécial”
La Super Boutique d'animaux Yogi de Louisemile a vu le
jour, 1) n'y à pas tellement longtemps. Trois personnes y

trouvent de l'emploi.
On y retrouve 1,000 pieds carrés de bas prix et d'anr

maux de toutes les races.

L'achat chez nous, c'est quoi pour vous?
“C’est des bas prix. ça encourage l'économie régionale
et ça crée des emplois.”

Comment votre commerce se distingue-til de la
compétition?
“Par son professionnalisme. En devenant Yogi. nous

avons Suivi une formation spéciale. Ça permet d'offrir
des produits compétitifs et une vaste gamme d'articles

pour animaux, dont les produits Yogi pour les animaux

de race.”

Vous offrez quels services?
"De bons conseils, le service à domicile, la coupe d'ar

les, la livraison à courte distance. Et on pense à amélio

rer davantage nos services.”

Ce qui compte le plus face à vos clients?
“Service, courtoisie, accueil de même que bien les gur

der pour avoir un meilleur rapport qualité/prix. Nous vi-

sons à combler les vrais besoins des clients.”

Pourquoi acheter chez Super Boutique d'ani-

maux Yogi?
"À cause du pouvoir d'achat de Yogi qui compte 26 mar

chands à travers le Quêdec el aussi pou 1a qualité des

produits Yog: à tous les niveaux |ly à également les cr
tères élevés que l'on retrouve chez Nous avec garantie
écrite sur les animaux qui SONt super visé hebdomadaire
ment par un vétérinaire ”

Bref, en vous rendant à la Super Boutique d animaux
Yogi. vous êles certains de faire une ‘bonne affaire par

ce que Yogi: c'est du solide, du séreux
 

La Super Boutique

Yogi... |

C'est vraiment

SPECIAL!

 

 

 

Avec

 Kaufman  
 

   

ON N’A JAMAIS FROID
AU DEHORS comme EN DEDANS!

 
‘ Nowa KAUFMAN “em—

Bien au chaudA L’INTÉRIEUR: .

 

Chaussures

GÉLINAS
240 av. Saint-Laurent, Louiseville. (819) 228-4449

. Hommes. Femmes. Enfants
  

 
  

E

 

 

Super-Tel de YOGI

 

  SUPER
SPÉCIAL
Aquarium
10 gallons

§99

quantité limitée    
 

LITIERE PERMANENTE * kilos...5,99$
8kilos............... 10,99$

16 kilos.............. 18,99%

   
 

Nourriture
Chats et chiens

nutrience 1 O°

IAMS Bas ............... prix YOGI

Science dietbas ...... prix YOGI
 

 

NOUVEAU EN MAGASIN

UITIÉREMTAGC
99

Spécial d'introduction 5 +
 

 

 

HAMSTER
SOURIS

GERBOISES

99
Quantité limitée    

Dépositaire: IAMS / NUTRIENCE / PHYTOSOIN /SCIENCE DIET/ RIGA
 

 
361, Saint-Laurent, Louiseville, (819) 228-8685  
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(idétietaht chezNousDEVENEZMILLIONNAIRE!)
Pourquoi acheter au Club Vidéo Louiseville?

“Parce que notre choix et notre service sont inégalés”
Amênagé depuis quelques Mois dans un

tout nouveau local, au centre-ville de

Louiseville, le Club Vidéo Louiseville,

propriété de MM Jean Lebeau etl Yvon

Lacombe, offre à sa très nombreuses

clientèle un très vaste espace où elle peut

déambuler et faire ses choix parmi la

vanété de produits de haute qualité qu'on

lur propose

MM Lebeau et Lacombe et leur personnel

sont toujours attentifs aux demandes des

clients et font l'impossible pour que ceux<i

reçoivent véritablement les services qu'ils

requièrent

L'achat chez nous, croyez-vous que c'est

important?

“Les consommateurs sont conscients qu'ils

sont le moteur de l’économie locale ls sont

Sensibilités au fait que l'argent dépensé

chez nous est redistribué chez nous, en

salaires, etc Acheter chez nous se traduit

par de la création d'emplois et cela est la

pierre angulaire de notre économie.”

Qu'est-ce qui différencie votre commerce de

la compétition?

“Le service personnalisé en tout premier

lieu. Tout le monde se connaît. C'est

comme Si notre clientèle faisait partie de la

famille Chez nous, cet aspect domine, nous

tient a coeur et nous faisons l'impossible

pour que le mot ‘service’ soit continuel-

lement à notre espnt ”

Quels services retrouve-t-on chez vous?
“Tout en électronique: système de son,

vidéo, téléviseurs, radios d'auto, systèmes

d'alarme, téléphones cellulaires, etc. Nous

retrouvons un très vaste choix de tous ces

produits dans des marques reconnues pour

à vous d'en profiter!

leur qualité et leur haut degré de per

formance.”

Faceà votre clientèle, qu'est-ce qui compte

le plus?

“Donner l'heure juste sur tel ou tel autre

produit. Nous voulons vendre essen

tellement Je produit dont le client a besoin.

Nous ne voulons pas simplement vendre

pour vendre. Et pour nous, le service après

vente est important car nous voulons que

nos client soient satisfaits de À à Z.”

Pourquoi acheter au Club Vidéo Louiseville

plutôt qu'ailleurs?

“Parce que nous avons la gamme complète

de produits dont le client a besoin. Nos prix

sont incomparables. Notre service est de

première qualité. Ce sont là trois raisons

majeures pour lesquelles nous croyons

mériter ta confiance de nos clients.”

Nos prix chutent avec la tombeedes feuilles.

 

P

D

Le Club Vidéo Louiseville est donc un

endroit où ON vous donne un service

personnalisé, où on ne se contente pas

uniquement de vous vendre. On vous pro-

pose ce dont vous avez besoin véri

tablement et ce, toujours à des prix défiant

la compétition.

Le service
personnalisé
avanttout

 

 

  
     

  

  
 

  
&SAMSUNG

Electronics

a oe
i

Vidéo VT1237 200°
.2 têtes

. Télécommande  

&SAMSUNG
Electronics

 

Vidéo VT1570
. 4 têtes
. Programmation

à l'écran
. 8 programmes 4) 
 

 

SAMSUNG
   

 

   

 

Electronics

Téléviseur couleur 20”,

CT5013

Télécommande
Affichage à l'écran

Cablo-sélecteur intégré

 

 

      
     

&SAMSUNG
Electronics

Téléviseur couleur 20” stéréo

avec vidéo Intégré MVR3100

Affichage à l'écran 7 Ag

Cablo-sélecteur intégré

Télécommande

 

 

   
KENWOOD
Système de son UD3

 

 

  

 

KENWOOD Mini-chaîne - 20 watts RMS |
gi 5 : par canal - double cassette à auto
=. cs È inversion - table au laser - récepteur

ac CR EAMWFM digital - égalisateur 7 bandes- f
télécommande r

9g |

L  Systéme de son VX891
.Ampili-tuner audio/vidéo .Lecteur multi-CD

rotatif .Double platine a cassette avec

inversion automatique .Enceintes

acoustiques avant et arrière . Meuble audio

999°
 

 
   

KENWOOD
Systéme de son K6030

- Son ambiance Dolby
-Ampli-tuneravec double platine à

cassette . Lecteur CD .Enceintes
acoustiques .Meuble audio  

 

     
 

  

 

     



Lun

vice

pas

pro-

éri

flant

 

   

 

Enachetant CHEZNous,DEVENEZMILLIONNAIRE!
Pourquoi acheter chez Provigo de Louiseville?

“Pour une foule de raisons toutes aussi ‘bonnes’ les unes que les autres”
 

Depuis 1975, le centre commercial de Louiseville

compte dans ses murs un super marché qui fait son

orgueil et qui représente une partie importante de

son achalandage. Ce fut d'abord le marché Casino

qui est devenu, il y a plusieurs années, le super

marché Provigo Bouchard.
Cet important commerce de l'alimentation fournit du

travail à pas moins de 33 personnes, ce qui

représente un coup de pouce très apprécié à

l'économie louisevilloise et régionale.

Quesignifie acheter chez nous pour vous?
"Cela veut dire garder les emplois qu'on a et en
créer d'autres. Les gens devraient se soucier un
peu plus de leur commerce car c'est toujours

pratique d'avoir des services près de chez soi.”

0 Qu'est-ce qui distingue votre commerce de la

Ce compétition?

 

a “Nous opérons sous une bannière reconnue. Notre
N magasin offre un très grand espace de 10,000

pieds carrés où les clients retrouvent le maximum

de variétés de produits.”

Quels services la clientèle retrouve-t-elle chez

   
M. Gilles Bouchard propriétaire

vous?
"Tous les services auxquels on peut penser

boulangerie avec pain frais, fromage, pâtisserie

maison, département de fruits et légumes. services

rapide et courtois. excellent service aux Caisses,

service à l'auto, parement direct, facilité d'accès,

dépôt de bouteilles. Nous sommes le seul super

marché a ouvnr Jusqu'à 21h le mercredi soir.”

Le plus important face à vos clients, c'est quoi?
“Prendre un grand soin au service et à la variété

des produits. Nous nous faisons un devoir de

donner de la qualité à toutes les heurs du jour. Nos

bouchers sont expérimentés et peuvent préparer

des coupes spéciales, selon les demandes des

clients.”

Pourquoi le Provigo Louiseville plutôt qu'un autre

super marché?
“À cause du choix, de la qualité, du ‘Club Orange‘
qui permet des escomptes appréciables dans

plusieurs commerces. De plus l'adhésion à ce club
est tout à fait gratuite.”

En résumé, chez Provigo Louiseville, le client est
assuré de trouver ce dont Il a besoin. Le choix et la

fraicheur font partie de la vie Jde tous les jours chez

Provipio. Une visite vous convaincra

Une qualite

a toute heure

du jour!

 

 

@ Rabais très importants

POURQUOI CHOISIR @ prov
© Variété des produits @ Prix coupés bien identifiés en magasin @ Service personnalisé

 

 

 

PAPIER
HYGIÉNIQUE
BUDGET
paquet de 2
roul.

caisse

CAROTTES
DU QUEBEC
Canada #1,

5 lbs
  

 

   

 

CROUSTILLES
nature, ondulée, B.B.Q.,

190 g

    

BISCUITS
TI-COQ DE LIDO
Guimauves enrober s chocolat

boîte Suu 9

 
  

 

  

 

  

   

 

 

   
 

BISCUITS |
GOGLU DE LIDO| {COKE OUSPRITE | | COKE OU SPRITE!
SETHE al THEN

| agesPom | sans coupon: 1,37$ |

2°°%99°
  

    

 

550, boul.
Saint-Laurent

Est, Louiseville

(819) 228-2715

TOMATES AYLMER
284 ml

sans coupon:
4/1,35$

avec Coupon:

4/99¢
be ee eerr=od

valeur: 36¢|

SOUPE AUX

AYLMER   
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. +LAT ES ieLL
(ER achetant CHEZ NOUS,
 

Pourquoi acheter chez Lingerie Hélène?

“En raison du service vraiment personnalité que l’on y retrouve”
 

 
  

 

Hélène et Alain Houle de Lingerie Hélène: pour une garantie de service hors pair.

ll est un commerce à Louiseville qui ne cesse de croitre depuis

sa fondation, en 1974. Il s'agit de Lingerie Hélène. fondée par
Mme Phébée Houle et sa bru, Hélène (Milette). On a opéré au

25 Saint-Aimé, durant deux ans, après quoi, le déménagement
au 369, Saint-Laurent, s'est fait, là où le commerce a fonction-
né pendant cing ans. En 1981, Alain Houle, achète une bâtisse

au 237, Saint-Laurent et on y installe le commerce, dans une
superficie plus que doublée. Voilà donc ce qui s'appelle “pro

Bression constante” et si on peut fonctionner ainsi, connaître
un tel essor, c'est que la clientèle de Lingene Hélène lui est fi

dèle, nombreuse et toujours grandissante.

L'achat chez nous signifie quoi pour vous?
"Nous devrions toujours favoriser l'achat chez nous parce
qu'on fait vivre des gens d'ici. De plus, si nous retrouvons
beaucoup de dynamisme dans le centre-ville, cela aura pouref-

fet d'amener un développement commercial continuel qui fera

tourner davantage la roue économique de Louiseville.”

Votre commerce se différencie de quelle façon face a la com
pétition?
“Tout d'abord par le service personnalisé que nous offrons à
notre clientèle. Nous laissons les gens ‘libres’ de magasiner.
Si nos services ou conseils sont requis, nous sommes toujours

là pour répondre aux attentes de notre clientèle. De plus, nos
17 années d'expérience constituent une facette toujours fort
appréciée de nosclientes car elles savent que cette expérience

leur sera profitable.”

Quels sontles produits que la clientèle retrouve chez vous ?
*Nous avons toute la lingene féminine en magasin pour dames

et jeunesfilles: vêtements de base, gants, foulards, bérets.
Nous possédons également une ligne complète de bas, pantou-
fles, accessoires de détente, maillots de bain (à l'année). vête-

ments de croisière, etc. Fn somme, notre inventaire est des

plus importantes et nous permet de satisfaire pleinement les

chentes qui viennent Nous voir.”

Pour vous, face à vos clientes, qu'est-ce qui importe le plus?
“Sans aucundoute la satisfaction de nosclientes et le service

empressé que nous leur offrons. Ces deux éléments ont tou-

jours fait la marque de commerce de Lingerie Hélène et ils

continueront à le faire tant et aussi longtemps que nous opére-

rons notre lingerie.”

Pourquoi acheter chez vous plutôt qu'ailleurs?
“Parce que nous croyons être le plus en mesure de servir effi-

cacement nosclientes et parce que les produits que nous leur
offrons sont de très haute qualité. Chez nous, les clientes sont

assurées d'une satisfaction totale et c'est une autre raison
pour laquelle nous sommes assurés que Lingerie Hélène cons-

titue le choix logique, le meilleur choix.”
Des geNs compétents, des produits de qualité, une maison de

confiance depuis 17 ans: autant de raisons qui devraient inci-

ter les dameset jeunesfilles à se rendre chez Lingerie Hélène.
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Beau choix de maillots

a l'année longue...

237, av. Saint-Laurent, Louiseville, (81 9) 228-3610

 

   
e Vêtements de base

@ Robes de nuit

© Pyjamas

@ Peignoirs

© Pantoufles

@ Bas  
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Expérience et service
Quand vous avez besoin de conseil et de service, faites confiance à Lingerie
Claire Bélanger de Louiseville.

Pourquoi acheter chez Lingerie Claire Bélanger?

“Pour un choix en beauté et en prix!”
De plus en plus de femmes font confiance à Lingerie Clare Be

langer de Louiseville quand il est question de vêtements de

base, de nuit, uniformes, de détente, maillots de bain et fine

lingerre. La renom de commerce est basé sur le travail inlassa

ble de la propnétaire, Claire Bélanger, qui a porté toujours une

grande attention à ses clientes et à leurs besoins.

C'est en 1989 que Claire Bélanger se lance dans le domaine

du commerce de détail en achetant une affaire existante. Sa

détermination, sa chaleur humaine et son écoute de sa chen

tèle lui ont amené un succès grandissant et une confiance in

ébranlable de la part de clientes venant de partout.

Qu'est que signifie l'achat chez nous pour vous?
C.B.: "C'estfaire vivre ta ville et participer à la stimulation de
l'économie locale. C'est également un facteur de stimulation
pour les commerçants. Plus les gens achètent dans leurs com-
merces locaux, plus les propriétaires de commerce pourront

offrir du service et du choix. Finalement, l'affluence dans les
commerces a une influence directe sur l'emploi.”

Ce quidifférencie votre commerce à la compétition?
“L'originalité. Je m'efforce de choisir des articles que l'on ne
retrouve pas ailleurs. En fait, j'achète comme si s'était moi la
cliente. Je pense que notre approche face aux chentes est dif-

férente; plus chaleureuse et avec plus d'écoute. Nous portons

un grand respect à nosclientes, Bref, on offre les mêmes pro
duits et souvent plus, à des prix comparables. J'ai même des

clientes qui partent de Shawinigan et de Grand Mère pour

acheter ici!” ;

Quels sont les produits que l'on retrouve chez vous?
“La vente d'uniformes, la hngene fine, les vêtements de base.
Jes vêtements de nuit et les maillots de bain dans des mar

ques connues et souvent en exclusivité. On peut également

faire l'ajustement des vétements de base et la vente d'unifor

mes personnalisées " , .

Ce qui est le plus important face a votre clientéle?
“Le service el le respect du chent. La franchise est également

très important pour Moi et pour mon personnel Il est impor

tant de vendre un vêtement dans lequel la personne se sent

bien

On ne vise pas la vente à tout prix . On recherche plutôt la

pleine satisfaction de la cliente. Pour nous. toutes les chentes

ont droit à un service égal, jeunes ou vieilles, acheteuses ou
pas.”

Pourquoi acheter ici plutôt qu'ailleurs?
“Parce que l'on a les mêmes choses qu'ailleurs! On est autant

à l'avant garde que les grands magasins, sinon plus Ce que
les grandes chaines de magasins ont en quantité incroyable.

nous on l'a en plus petite quantité. mais avec plus de choux

Plus on achète chez nous, plus ça va être bon pour l'économie

locale. C'est tout le monde qui en profite en fin de compte *

 

De tout temps,
la lingerie est

une question de choix...
et aujourd'hui le choix
qui s'imposec'est…
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Clare Hélange

 

 

 
Des marques reconnues

Desprix accessibles à toutes les bourses

De la qualité et du choix avant tout!

.Fine lingerie . Vêtements de base

. Vêtements de détente . Bas

. Maillots . Vêtements de nuit

um Uniformes de toutstyle
(restauration, etc.)

m Soutiens-gorge
Le plus grand choix
de toute la région

Une équipe dynamique qui vous donne

un service personnalisé!

182, avenue Saint-Laurent,
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Lnacheter chez Marché Métro Richard Emery

“Parce que le client prime avant tout”
S1 chez Métro, on connait “not” monde”, au marché Métro Ri
chard Émery de Louiseville, on connait “son monde” à fond

car la clientèle et le personnel de ce supermarché forment une

belle et grande famille.
Depuis septembre 1981, Richard et Mado Émery dirigent ce
commerce de la rue Saint Marc à Louiseville. Un incendie a

tout détruit mais un an et demi plus tard, plein d ambition, de

K. détermination, on reprenait les opérations dans un commerce

agrandi, offrant de nouveaux services à la clientèle, ce qui fait

qu'aujourd'hui, le marché Métro Émery 5 étoiles compte 35

op employés, ce qui dépasse, et de loin, le nombre d'emplois qui

existait en 1961 lors de la fondation du premier marché Eme-

ry, à Saint-Damien de Brandon.

à L'achat chez nous signifie quoi pour vous?
“Pour nous, ça veut dire une qualité de vie meilleure pour l'en

semble des gens. Ça maintient les emplois et ça fait rouler

maine et font en sorte que notre slogan disant que l'on

connait not’ monde s'applique continuellement et nous don

nent un pas d'avance sur la compétition.”

Face à votre clientèle, qu'est-ce qui importe le plus pour vous?

“Le service, l'accueil, l'ambiance familiale sont trois éléments
sur lesquels nous insistons fortement. Notre personnel est

toujours sounant, aime jaser avec les clients et c'est ce qui
fait toute la différence chez nous.”

Pourquoi acheter chez Métro Emery plutot qu'ailleurs?
“Pour l'ensemble de tout ce qui a été dit plus haut,” de dire

M. Emery. Selon lui, la qualité indéniable que l'on retrouve

dans tous les produits, les viandes de choix, les prix inégalés
de Métro, le service empressé et courtois, la réputation soir

dement établie de ce commerce louisevillois sont autant de

raisons qui font que chez Métro Emery, non seulement on

connait not’ monde mais on l'aime très fort et on a à coeur de

ED |
Pourqi
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toujours le bien servir.
Quedire de plus, sinon d'aller y faire un tour et de rencontrer

des gens agréables en plus de trouver des produits "dans les

trois X", comme le dit l'expression connue.

l'économie régionale,” de dire M. Emery.

Qu'est-ce qui différencie votre commerce de la compétition?
“Notre service, qui est un gros ‘plus’, la qualité dans tous nos

produits, particulièrement les viandes de catégorie ‘A’, nos

coupes spécialisées, notre personnel d'expérience et nos prix

compétitifs nous classent parmi les premiers dans notre do-

  

 

 Richard et Mado Emery en compagnie de leur personnel, des gens de confiance

qui connaissent ‘leur monde’.
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On l'aime notre monde!

 

    
    

 

 
  

 

 

 

 
 

 

 
         
  

 

 

 

     
    

ROSETTES DE BOEUF BOEUF HACHE REGULIER BOEUF BOURGUIGNON A

99% 3s 99%1°°° a+ O8%  1°ss “39°$ 877:
ROASTBEEF DU ROI SHORTENING CRISCO SACS À JARDINAGE SACOR i
“Boeuf de l'ouest”, cat. À 454 g orange, 30"x48", 3

359$ 720$ Oog9r paquet5 4 49$ 1
I Ib kg 1

RIZ MINUTE RICE BANANES DOLE LAVE VITRE LOUISEVILLE 1
700g 379$ 4 LITRE 7Be 1

à SI
SUNLIGHT LAVE-VAISSELLE BARRES DIPPS QUAKER NOURRITURE POUR CHIENS JAPPY

“ @09S [225es M 908 1” 2/40||
|

TTTTTTTTvaleur60g| [TTvaleurdog) JTTTTTTTT Valeur80g|
_ | CÉRÉALES RICE KRISPIES ! !BISCUITS TI-COQ | LIQUEUR COKE & SPRITE ! =
a

Ré di

2 709 upon 3,89$ 329% | | sans coupon 2,79$ 339$ || | sansroin7 69% |

3 I avec coupon: J I avec coupon: 3 | avec coupon: 2 I
A ——_———==—-———m=sm=—=—====u_ ——i———————————— herrrerered

7 Ces spéciaux sont en vigueur au Marché Émery de Louiseville seulement. N'oubliez pas de consulter notre circulaire à toutes les semaines.

|| Marche Emery €; Fils Inc.
2 80, Saint-Marc, Louiseville (819) 228-2764

= | On l'aime rrotre rmorde!  
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Pourquoi acheter à la Quincaillerie Frappier/Trudel?

“Pour ses produits de haute qualité et les conseils judicieux qu’on vous donne”
 

 
 

 

    

En matière de quincaillerie et de matériaux de consuuction, Il

est important d'étre bien conseillé si l'on veut obtenir ie

maximum pour les dollars qu'on investit.

C'est pourquoi on tente toujours de touver le meilleur endroit

ou on pourra aller qualité/prix. À Yamachiche, 11 existe un de

ces commerces. || s'agit de la Quincaillene Frappier/Trudel, qui

est en opération depuis quatre ans et dont l'inventaire va

continuellement en augmentant

Acheter chez nous, est-ce important pour vous ?
"Oui car cela favorise le développement de nos commerces.

Acheter chez nous stimule l'économie locale et nous permet

d'améliorer les services à la clientèle.”

Comment votre commerce se démarque-til de la compétition?

“Par deux volets particuliers. Tout d'abord, en raison de notre

livraison rapide, qui est notre marque de commerce. Puis, en

raison de notre système d'évaluation lorsqu'il s'agit de projets

d'envergure.”

Quels produits retrouve-t-on chez vous?
"La fameuse peinture SICO, la peinture en contenant de 5

gallons MF, les outils Makita et Skill, les produits Stanley, la

quincaillerie et les maténaux de finition. Bref, nous avons une

gamme de produits très impressionnante et à chaque semaine,

nos clients peuvent profiter de spéciaux très intéressants sur

l ensemble de ces produits.”

En rapport avec votre clientèle, qu'est qui importe davantage?
“La satisfaction de nos clients. C'est pourquoi! nos faisons en

sorte de servir tes clients le plus rapidement possible pour leur

éviter des pertes de temps inutiles Nous les accueillons

chaleureusement et les conseillons du mieux que nous le

POUVONS. AINSI, NOUS Mettons toutes les chances de notre côte

quele chent sera pleinement satisfait ”

Pourquoi acheter chez vous plutôt qu'ailleurs?
“Tout simplement parce que notre Commerce à à coeur de bien

servir les gens et ce. avec rapidité Nous prodiguons de

Judicieux conseils à ceux qui en font la demande et de cette

façon, un climat de confiance 5 établit entre le commerçant et

le chent.”

Hors de tout doute, la Quincaillerie tFrappier/Trudel

d'Yamachiche est un endroit ou le service empressé et Ja

qualité priment par-dessus tout. Et de plus, c'est à deux pas!

 

Un endroit où le service

empressé etla qualité priment!

 

 

 

  

BLOC
D’ALIMENTATION
RECHARGEABLE
“HARIMCO” 9.6V

pour perceuses
Rég.: 51,49 $

SPECIAL: 3250%

Quantité limitée.
Jusqu'à épuisement des stocks.
 

 

PEINTURE “M.F.”

20 litres

Sous-couche au latex

SPÉCIAL:57°
Quantité limitée.

Jusqu'à épuisement des stocks. speciaL:O7°0$ 

 

 

 

GYPROC Feuilles 4 x 8 x 1/2

SPECIAL:
Payez et emportez.

Frais de livraison pour les commandes.

45°$

Quantité limitée.
Jusqu'à épuisement des stocks.

 

PEINTURE ‘M.F.”

20 litres

Pourfinition - Latex

semi-lustré

Quantité limitée.
Jusqu'à épuisement des stocks.  

SCELLANT
“Flextra” blanc 300 ml

Quantité limitée.
Jusqu'à épuisement des stocks.

 

chacun  
 

NOMBREUX SPÉCIAUX
SUR PEINTURE “SICO”.
SURVEILLEZ LES ETIQUETTES A RABAIS

DE 10% A 20% DANS NOTRE MAGASIN.

 Heures d'ouverture:
Lundi,mardi, mercredi:
8h00à17h30_
Jeudi,vendredi:
8h00à 21 h00
Samedi: =
8h00à 16 h 00

 

    

Quincaillerie Agent des Peintures

"SICO"
Bois de constrution

Matériaux de construction  
  Quincaillerie

FRAPPIER&
TRUDEL Inc.

246, Sainte-Anne Ouest, Yamachiche

(819) 296-3939
Jean Frappier et Jean-Claude Trudel, props 6
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(EhdchetartCHEZ
Pourquoi acheter chez Tapis Claude Gosselin?

“Parce que l’on
 

  Ce.Lt fl Jor
C0    

   
Claude Gosselin, propriétaire de Tapis Claude Gosselin, vous prometla

meilleure qualité au meilleur prix. C'est une maison de confiance depuis plus de

35 ans. ’

Depuis 35 ans, un commerce de Louiseville fait son

bonhomme de chemin de belle façon, augmentant sans cesse

le nombre de clients satisfaits qui lui font confiance. Son

nom?”Tapis Claude Gosselin.

En effet, cette entreprise familiale sert la chentèle de la région
et d'au-delà depuis trois décennies et demie, avec toujours le
même souci d'en donner davantage aux clients par

tculhèrement dans le rapport qualité/prix et avec un service

impeccable.

L'achat chez nous se traduit comment dans votre esprit?
“Ga permet le développement de plus de commerces locaux

tout en amenant une amélioration des services. En achetant

chez nous, nous pouvons offrir encore plus de choix dans nos

lignes, nous pouvons accorder de meilleurs escomptes, nos

prix deviennent plus compétitifs. Bref, c'est un élément de
stimulation pour l'économie locale et tout le monde,

commerçants commeclients, en bénéficie.”

Qu'est-ce qui distingue votre commerce des autres?
“Le rapport qualité/prix, le travail soigné dans la pose, Je
respect de la garantie, le choix que nous offrons aux clients et

la confiance que la population a toujours mise en nous depuis
35 ans.” Voilà donc une belle brochette de raisons pour
lesquelles on se rend chez Tapis Claude Gosselin de la rue

Denis à Louiseville et ce, de façon régulière.”

vovsDEVENEZMILLIONNAIRE!|
retrouve un excellent rapport qualité/prix”

Chez vous, nous retrouvons quels services?
"Nous offrons à la clientèle les tapis et prélart, le couvre

plancher en général et les produits pour la pose. Nous offrons

aux clients les plus grands noms tels Côronet, Tarket, Domco,
etc. De pius, nous avons un vaste choix de motifs dans la

céramique et ce, toujours à un prix défiant la compétition.”

Qu'est-ce qui importe pour vousface à la clientèle?
“Pour nous, bien servir les clients, leur donner le meilleur prix
en fonction de leurs besoins sont deux points majeurs que

nous visons sans cesse à atteindre. Notre réputation à ces

niveaux n'est plus à faire ce qui ne nous empêche pas de

toujours vouloir en donner davantage aux clients qui nous font
confiance.”
Pourquoi acheter chez Claude Gosselin Tapis plutôt

qu'ailleurs&

“Pour le service, la qualité de la pose et le rapport
qualité/prix. Ce sont nos marques de commerce depuis

toujours et notre vaste clientèle est là pour en témoigner.
D'ailleurs, nous comptons bien servir tous nos clients actuels

et à venir avec ce même souci d'en faire des clients heureux
qui reviendront nous voir.”

Comme on peut le constater, chez Claude Gosselin Tapis,
c'est satisfaction garantie à tout coup!
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ça ne s’achete pas,
ça s’acquiert!

Vos pianchers sont là pour longtemps.
Is méritent bien d'être traités de main de maître!

 
 

  
 

   

 

 
 

 
  
Paui Desc

d'expérier

pour votrd

 
  



 

 

ouvre
ffrons

omco,
ans la

n.”

ur prix
s que
à ces
as de

s font

plutôt

pport
epuis

igner.

ctuels

pureux

Tapis. 

 

  

 

ÿ (Enachetant CHEZ NousDEVENEZ MILLIONNAIRE!)
Pourquoi faire confiance au garage Paul Deschênes?

ÿ “Parce qu’on met cartes sur table avec le client”
 

 

   
Paul Deschène, un homme de confiance,

d'expérience, qui vous en donne vraiment

pour votre argent.

Au garage Paul Deschénes du boulevard Sant Lau

rent Ouest à Louiseville, on je joue pas à la cachet

te avec le client. On donne l'heure juste de façon à

ce que le chent sache à quoi s'en tenu avant de

sonner son approbation à des travaux sur sa voi

ture

C'est le 22 septembre 1988 que Paul Deschénes

prenait la relève de Rolland Masse dans ce garage

qui existait depuis plus de 20 ans. Aujourd'hui, le

garage Deschénes compte trois employés. De

plus, la comptabilité et la facturation sont sur sys

tème informatisé.

Faire affaires chez nous signifie quoi pour vous?

“Cela aide à stimuler l'économie locale et à créer

des emplois. Ce faisant, 1l est plus facile d'amélio-

rer le service à la clientèle.”

Qu'est-ce qui différencie votre commerce de la

compétition?
“Le service, le sourire. Chez nous, nous allons re

condure le chent s'il doit laisser su voiture ou fa

rage Nous n'hésitons pas à NOUS asseoir avec le

client pour discuter du problème mécanique Nous

donnons un plus qu Service Nous portons une

attention spéciale aux petits détails qui font 1a dit

lérence, telles des vérifications qui assurent une

SÉCUrItÉ accrue aux propnétaires qui nous contient

leurs voitures ”

Les clients retrouvent quels services chez vous?

“Nous faisons la mécanique générale, la pose etle

balancement de pneus. Nous voyons également à

la suspension et au système d'échappement qui

est garanti. La mise au point électronique fait aus

st partie de nos services. Nous avons dans nos

projets immédiats de nos spécialiser en système à

injection et dans l'alignement des roues au laser.”

Le plus important pour vos clients, c'est quoi se

lon vous?

“Sa satisfaction complète nous fact etre à

l'écoute du client, lur donner ce Qu i veut On veut

Qu ten ait pour son argent Nous Somes cn me

sure d'évaluer sur place le Montant des répata

tons sur la voiture du chent, de sorte que cela ox

te les mauvaises surprises ‘

Pourquoi le garage Paul Deschénes plutôt qu'un

autre?

“Pour ta qualté du travail et la garantie que nous

donnons sur les réparations des voitures amérnean

nes ou importées.”

Professionnalisme et souci! constant de donner le

maximum au client font du garage Paul Deschénes

de Loutseville un endroit où l'on se rend en toute

confiance et d'où l'on part pleinement satisfait
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 | (En'achétartttèz noùsDEVENEZMILLIONNAIRE! |
Pourquoi se rendre à la station service Dépanneur Beaudoin et au Relais 349?

“Parce que l’on trouve de tout à un seul et même endroit”
 

 

 

 
De tout dans un mème arrondissement: voilà ce que vous offre Ia station service

Dépanneur Beaudoin Relais 349. Un endroit à découvrir.

Depuis le 1er décembre 1990, la station service et

Dépanneur Beaudoin de méme que le restaurant Le Relais

349 offrent une multitude de services à la clientèle qui s'y
arrête. À un seul endroit, commel'indique sa raison sociale,

on peut faire le plein, profiter d'un comptoir postal, acheter

des journaux, profiter d'un service de dépannage, de

restauration, acheter des billets des différentes lotos.

Un inventaire es plus vaste doublé de nombreuses

promotions font que les clients qui s'y rendent ne peuvent

qu'en partir avec un sentiment de satisfaction assuré.

Que pensez-vous de l'achat chez nous?
“Tout le monde devrait encourager nos commerces locaux.

Cela fait des municipalités plus fortes et stimule l'économie.
Ça fait rouler l'argent à l'intérieur de la région et c'est tout le
monde qui en profite.”

De quelle façon votre commerce se distingue-t-il des autres
du même genre?
“Par ses heures d'ouverture de méme que par ses prix

compétitifs. Au restaurant Le Relais 349, on offre des menus

du jour à des prix toujours abordables. On sert le petit
déjeuner à compter de Gh. Le service est courtois et rapide.

De plus, pour le restaurant, nous prenons les commandes

téléphoniques.

Quels services offrez-vous aux clients?
*L'essence, le dépanneur, la restauration. Tous ces services

sont offerts avec professionnalisme et souci constant de
donner le maximum à notre clientèle.”

Face à vos clients, qu'est-ce qui comptele plus?
“C'est qu'ils soient pleinement satisfaits. On veut que les

clients soient heureux à leur arrivée chez nous et à leur

départ. Nos nombreux investissements prouvent notre sérieux
vis-a-vis notre désir de les bien servir car les clients chez

nous, c'est notre raison de vivre.”

Pourquoialler chez vous plutôt qu'ailleurs?
“Pour faire vivre des gens d'ici et de la région et obtenir un
service de qualité tout près de chez soi.”

La station service et Dépanneur Beaudoin et le Relais 349:
un complexe où le client obtient vraiment ce qu'il

même un peu plus…
veut. Et

Au restaurant Le Relais 349, on

offre des menus du jour à des prix

toujours abordables.
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  STATION SERVICE
DEPANNEUR BEAUDOIN
RESTAURANT LE RELAIS 349

(819) 228-5443 
Serge Beaudoin, détaillant

681, rang Saint-Charles, Saint-Léon

PETRO
T

  
 

Menu du jour

du lundi au vendredi et de 9

Restaurant - Licence complete

les samedis et dimanches.

Service rapide.

spun205
Ouvert de 6h à 19h

ha19h

 

 
       

Gazoline - Diesel

Huile - Antigel - Lave-vitres

Ouvert
tous les jours de 6 h à 23 h

= Dépanneur
un Bière et vin

n Guichet Loto-Québec

= Revues - Journaux

= Services postaux

= Club vidéo

Des spéciaux

toutes les semaines.
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Én'achétänt CHEz NousDEVENEZMILLIONNAIRE!)
Pourquoi faire confiance à la Pharmacie Obonsoins Giard et Grenier?

.

“A cause du service personnalisé et de la qualité des produits”
 

Pas C3 

 

  
MM. Pierre Grenier et Michel Glard, propriétaires de la Pharmacie Obonsoins de
Louiseville.

ram

LTJohnson

En lac
concentré

caisse de 12

J

la caisse  

 

Quantité limitée

     
Dis,

Co27Asse, Jueo
COTTONELLE
Papier hygiénique

4 rouleaux

Olgaft 

ENFALAC

250%

  

Depuis maintenant quatre ans, MM. Michel Giard et Pierre

Grenier sont propriétaires de la Pharmacie Obonsoins de

Louiseville, une pharmacie qui a 50 ans d'existence et qui. au

fil des ans a changé de bannière à quelques reprises sans

toutefois amoindrir la qualité de ses services et de des

produits.

De 500 pieds carrés qu'elle était au début, la Pharmacie

Obonsoins Giard et Gremier offre maintenant une superficie

de magasinage de plus de 4,000 pieds carrés, avec un vaste

choix de produits.

Pourquoi I'achat chez nous?
“Parce qu'on trouve les mêmes prix et souvent moindre

qu'ailleurs. Le fait d'appartenir à une bannière donne de

grands avantages, ce qui fait que la différence avec ailleurs

n’est jamais majeure. De plus, acheter chez nous fait rouler

note économie et protège des emplois locaux.”
Comment votre commerce se distingue-t-il de la compétition ?

“ “Par son service hyper personnalisé. Nous aimons le contact

personnel avec les gens. |! faut que nous connaissions les

besoins des clients et qu'ils soient confiants en nous. C'est

pourquoi un des deux propriétaires est toujours présent au

comptoir.”

Quels services offrez-vous à la clientèle?
“La livraison gratuite six jours par semaine Nous sommes

ouverts sept jours/semaine Nous faisons la location

d'appareils orthopédiques Nous avons une personne

spécialisée qui s occupe de notre département Je

cosmétiques. Nous vendons des médicaments naturels Nous

offrons le développement de photos et nous avons beaucoup

d espace de mouvement.”

Face à vos clients, qu'est-ce qui est important pour vous?
“Le service personnalisé et l'accueil chaleureux sont deus

points majeurs pour nous. Nous voulons que le Lhent trouve

facilement ce qu'il cherche et cela, dans une atmosphère

agréable.”

Pourquoi Obonsoins Giard et Grenier plutôt qu'ailleurs ?
"À cause de notre vaste expénence et de la bonne

compréhension que NOUS avons MIS d VIS Notre chentèle, dont

les personnes âgées.”

Chez Obonsoimns Giard et Grenier, le respect des chents est

sacré, tout autant que le désir de bien servir tous ceux et

celles qui ont recours aux services du personnel hautement

qualifié de cette pharmacie louiseviltoise.

 

Ouvert 7 jours 228-5501 194, Saint-Laurent, Louiseville

Prix en vigueur jusqu’au 26 octobre 1991
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ABC ULTRA
Détersif en poudre

2 litres
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Filles ou garçons
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LA PARISIENNE
Eau de javel

4 ch.

3.6 litres

 

Nombreux autres spéciaux sur place.  
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En achetant CHÉZ
Pourquoi acheter chez Caron et Gagnon?

vousDÉVENEZMILLIONNAIRE!NOUS, D |

“Parce qu’on est certain du service et de la qualité des produits”

    
Raymond

Gagnon

 

Jean-Guy
Gagnon

Pierre

Gagnon

 

 

Toute une équipe
 

S'il est une entrepnse familiale dont la réputation dépas-

se és largement les frontières de Louiseville, c'est bien

Caron et Gagnon, un commerce qui en opération depuis

1931 et qui a toujours connu une progression intéressan

te.

Les 22 employés de Caron et Gagnon contribuent à perpé

tuer la renommée de cette entreprise de portes et châs-

sis et de quincaillene de la rue Dalcourt, à Louiseville.

Commentse traduit l'achat chez nous dansvotre esprit?
"C'est très important. Si tout le monde adoptant cette t-

gne de pensée, cette façon de faire, l'économie locale

serait meilleure, se porterait mieux. Il est important de fa-

voriser nos commerces locaux. En définitive, c'est comme

un placement à long terme.”

Qu'est-ce qui vous distingue de la compétition?
“Les prix compétitifs et le service exceptionnel. Les gens

reviennent chez nous à cause de cale. C'est ce qui a tou-
jours fait notre marque de commerce.”

Quels services offrez-vous à vos clients?
Les bases de construction en passant par les accessoires

de finition. Nous avons de tout, tant pour l'intérieur que

pour l'extérieur. Nos cinq camions servent à livrer les ma-

tériaux pour la maison et ce, toujours de façon rapide et

efficace.”

  

 

Face à vos clients, qu'est-ce qui comptele plus?
Pou nous, le service est la première priorité. Nous sui

vons les nouveaux développement sur le marché. En étant
membre du groupement Mat-Expert et Sogisco, deux
géants dans la quincaillerie et les matériaux de la cons
Wuction, nous faisons en sorte que les clients en auront
beaucoup plus pour leur argent tout en ayant l'embarras

du choix. Toujours pour mieux servir la chentèle, nous

avons remanié le ‘look’ de notre magasin.”

Pourquoi acheter chez Caron et Gagnon?
Parce qu'on est certains du service et de la qualité des
produits. On fait des pieds et des mains pour bien servir

les clients. La qualité des produits, elle est omniprésente

chez nous toute l'année durant.
Caron et Gagnon: 60 ans de confiance et de loyaux servi
ces. 60 ans de renommée basée sur la qualité des pro

duits offerts à la clientèle.

LES MEILLEURS
PRIX POSSIBLES

 

 
 

  
   

  

Tuiles à platond. 2 x 4 Boe de 12.
Celing tee. 2x 4° Box of 12.
Modèle gravé
Modele fissure
Modèle crèps 
 

d'hemrers

 

Chanol à plateau Plate-torme en métal recouverte de vinyle

anti derapant Charge max 270 kg 
   
  Quincaillerie

171, aven
(819) 228-2753 / 228-2754

Nous nous réservons le droit

de limiter les quantités.
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PAYEZ ET EMPORTEZ

Caron & Gagnon Ltée
ue ‘Dalcourt, Louiseville

   
LES MEILLEURS
PRIX

POSSIBLES

Moteur 11 À. 5500 r/min. 

   

   

 
   

    
   

  
  

 

  
  

 

  
Jusqu'a epuisement de

la marchandise Un seul par chent

Scie circulaire 184 mm. Prof. de coupe
réglable. Robuste patin en acier nervuré.

 

PRIX EN VIGUEUR

jusqu’au 2 NOVEMBRE1991

ou jusqu’à épuisement
des marchandises.   
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Pourquoi acheter chez Lafrenière Meubles?

“Parce que c’est un nom qui inspire confiance
 

Lafrenière: un nom qui inspire confiance depuis

1924. Lafrenière Meubles de Maskinongé a fan

face au feu, aux inondations, aux tornades dont la

mémorable du 27 août dernier. On a aussi atfronté
les guerres, la récession mais… Lafrenière Meuble

est toujours là, debout. solide, et pour de

nombreuses années encore.
Le commerce a été fondé par Joseph-Léo (J.L.) et

depuis 1986, son fils, Raymond. a pris la relève de

belle façon et continue dans la même tradition de

qualité et de service qui ont fait la renommée de

Lafrenière Meubles.

L'achat chez nous, ça veut dire quoi pour vous?
"C'est le véhicule économique qui fait travailler les

gens dans la région et qui fait dépenser ces gens

dans notre région. En ces temps difficiles au point

de vue économique, il est davantage important de

consommer chez nous et de se serrer les coudes.”

Qu'est-ce qui différencie votre commerce de la
compétition?
“Trois choses: service, qualité. confiance. Des

enquêtes internes ont démontré que le nom  

 

Lafrenière inspire véritablement confiance au

public. C'est ‘LA’ différence et elle est drôlement

 

L'ensemble
laveuse

KX XXXX À

 

SPÉCIAL
ACHAT

   

  

sécheuse xx XKXX X

859°
GW970K
LAVEUSE MEDALLION
Modèle GW970
. 3 sélecteurs de vitesse
lavage/essorage
. 5 sélecteurs de
température lavage/rinçage
Sélecteur de niveau d’eau

à réglage continu
. Agitateur en spirale
. 7 programmes: régulier,
tissus sans repassage,
tissus délicats, lavage
supplémentaire, lavage
court, rinçage, essorage
. Panier filtreur
Distributeur de javellisant

 

SORSTOK
SÉCHEUSE MEDALLION 850
Modèle GDR970
. Séchage automatique
. 7 programmes: automatique
régulier, automatique sans
repassageautomatique tricots
polyester, soin infroissable,
tissus délicats, minuté régulier,
duve!
. 4 sélecteurs de température:
cotorvsans repassage,
tricots polyester, frais, tissus
délicats

. Support de séchage

. Lampe intérieure

. Avertisseur de fin de cycle
variable

 

Aussi: cuisinières et réfrigérateurs
à très bon prix sur place.

      

  

  

  88, rue Saint-Laurent

Maskinongé  

impor tante.”

Quels services retrouve-t-on chez vous ?
"Nous avons un service personnalisé Nos

employés sont près de la clientèle. Noue service

après vente est unique en région. || est administré

par un vrai professionnel du domaine, Yvon De

Carufel, qui remplit cette tâche depuis plus de 30

ans. Fini le temps des petits bouts de papier. Un

formulaire amélioré sert maintenant à assurer un

service après vente impeccable. Nous faisons la

livraison, débaltons et installons les articles

achetés. Nous rapportons même le carton

d'emballage. Ça c'est du grand service et

Lafrenière Meubles le donne toujours à ses

chents.”

Face à votre chentèle. qu'est-ce qui est important?

“La satisfaction qu'ils ont à acheter chez nous.

Nous voulons avoir des clients satisfaits et c'est

pourquoi nous faisons tout pour être à la hauteur

de la situation. Nos prix compétitifs nous

permettent de rencontrer les exigences des clients

et cela est un point d'honneur pour nous.”

Pourquoi acheter chez vous plutôt qu'ailleurs?
"On est ss près des chents commele disait une de

depuis 1924”

nos publicités. De plus. s1 l'on vend davantage. on

peut offrir de meilleurs prix. || y à également notre

service hors pau qui amène nos chents à nous

choisir.”

Lafrenière Meubles offre de l'ameublement de bas

de gamme et de haut de gamme en raison du

marché dans lequel nous vivons. Il offre également

les appareils électroménagers de renom tels

Maytag, General Electnc, Inglis, Hot Point, White

Westinghouse, Zenith, etc.

En raison de la fiabilité de ces grandes marques et

de la confiance que l'on porte à Lafrenière

Meubles depuis près de 70 ans. c'est | endroit

oùIl faut aller quand vient le temps de se meuble.

de remplacer ou d acheter un électroménager

L'accueil chaleureux et le service empressé vous

sont déjà acquis

Une tornade de

bons prix!    

  

 

Offrez-vous le confort total signé El Ran. Relaxez grâce au système inclinable
unique à El Ran. Vaste choix de tissus de recouvrement.
Sofa

Causeuse
Fauteuil

998$
898 $
548$

Pourtout achat de meubles de 1000 $ ou plus (excluant taxes
et électroménagers), vous pouvez vous procurer ce magnifique
fauteuil basculant et pivotant en cuir véritable, frein inclus, et

son tabouret pour

* Ne payez rien avant mars
1992 sur tous les articles de
notre circulaire. Voir détails

en magasin.

  

MEUBLESic

.99
°

  

|aut favre Lu
de la place

nos réparations.
VENEZ
PROFITER DE    

1 seulfauteuil par client, jusqu'à épuisement des stocks, offre
valide entre le 7 septembre et le 26 octobre 1991

  

   

   

 

Ouvert le lundi

Plan mise de coté

    

  (819) 227-2223
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(En‘achétant CHEZ NousDEVENEZMILLIONNAIRE!)
Pourquoi acheter à la Tabagie Grand-Père?

“Pour l’ambiance et l’originalité”
 

 

   
Michel Ringuette vous Invites & venir

prendre un calé et goûter à l'ambiance

de son commerce: la Tabagie Grand-

Père.

Un autre commerce louisevillois qui a connu et

connaît encore des heures de gloire auprès d'une
clientèle fidèle. D'ailleurs, certains clients viennent
sur place depuis les débuts, soit une trentaine

d'année. Le propriétaire, Michel Ringuette. a
maintenu cette ambiance très particulière.
Nous pourrions dire que la Tabagie Grand-Père est
devenue le rendez-vous de ceux qui veulent jaser de
tout et de rien. C'est surtout le rendez-vous des lève
tôt car le commerce ouvre ses portes dès 5h30 le
matin, et ce, sept jours sur sept. On y retrouve un

comptoir où les clients peuvent siroter leur café bien
tranquillement. Dans un autre coin, des chaises
attendent les habitués qui viennent parier politique,

sport et un tas d'autres sujets.

La Tabagie Grand-Père s'est aussi un des plus grands
choix de tabac qui existe. Finalement, c'est

également le petit cadeau de dernière minute, la
carte de souhaits original et un choix impressionnant
de revues, livres et journaux.

Qu'est ce que signifie l'achat chez nous pour vous?
M.L. “Pour moi, cela veut dire essayer de garder les

gens sur place. Pourquoi aller ailleurs, quand on

retrouve les mémes produits et services à des prix

compétitifs? Plus on achète chez nous, plus on incite
les gens à investir ici.

Ce qui différencie votre commerce des autres?
“Sans me tromper, je dirais que c'est notre heure
d'ouverture, soit 5h30, à tous les matins, 7 jours sur
7. Je pourrais mentionner également notre grand

choix de tabac. Nous vendons même du tabac en
feuille. C'est également un bon endroit pour discuter
des problèmes et peut-être, trouver des solutions
originales. Finalement, notre ambiance chaleureuse
et l'arôme de café toujours présente sont des
éléments qui nous différencie de la compétition.”

Quels sont les services quela clientèle retrouve
chez vous?
“Le comptoir à café; nous sommes les seuls à avoir

la loto "MISE AU JEU”. Bien sûr, le client retrouve
toutes les autres loto, des cadeaux, des livres, des
revues, des cartes de souhait, l'emballage gratuit de
cadeaux et finalement, la validation automatique de

vos numéros de 6/49, 6/42, etc.”

 

Ce qui est le plus important face à votre clientèle?
“Sa satisfaction. Il faut être à l'écoute de nos clients
et savoir combler leurs attentes. Nous essayons de
trouver toujours de meilleurs façons de servir le
client.“

Pourquoi acheterici plutôt qu'ailleurs?
“Pour l'ambiance! Je pense que nous sommesle seul

commerce à avoir une telle ambiance. Quelquefois,
ça discute fort. Mais cela met de la couleur et
donne une chaleur qu'on ne retrouve nul part ailleurs.
Notre commerce est également un bon endroit pour
trouver le petit quelque chose d'original à offrir. Bref.
quand on ne sait plus OÙ aller, on se rend à la ta

bagie Grand-Père.”

Pour trouver le petit

quelque chose

d’original à offrir!

 

 

    

 

 

DU
OUVEAU TABAC
À PIPE

. mn feuilles
(Petit

Canadien)

 

 
Un jeu de pari-sportif

sur les matchs
de hockey.

Un jeu de Loto-Québec
disponible en

exclusivité à
la Tabagie

Grand-Père.

  

  
  

 

  
    

  
  

 

  

   

  

   

  
  

  
  

 

  

 

  
   

   
  

SPÉCIAL
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TRAVAIL

 

5 h 30 …
7 JOURS PAR SEMAINE

 

VESE GRANDaP5, 148
193, av. Saint-Laurent, Louiseville, (819) 228-2692

Propriétaire: Michel eve

Huguette
Anne-Marie

Michelle et
même

à l’occasion
Amélie et
Sébastien

Ghislaine

 

  

 

  
 

  
    

  
   

 

   

 

Vous avez
oublié de

faire valider
vos billets

ou ceux d’un
groupe...

 

  

  

 

A la Tabagie

Grand-Père Inc.

on peut s'occuper
de faire ce travail

a chaque semaine,

pour vous
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Pourquoi acheter chez Clément et frère?
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SDEVENEZMILLIONNAIRE!"
“Parce qu’on retrouve le meilleur produit et le meilleur service après vente”
 

  

 

La maison Clément et frère de Louiseville a gagné ses gallons
depuis très longtemps. À Louiseville depuis 1946. Clément et

frère a franchi de nombreuses étapes depuis. Ainsi, en 1950,
on offre aux chents le tracteur Bombardier. En 1959, c'est l'arri

vée de la motoneige. En 1967, on fait la location de roulottes

pour l'Exposition universelle e Montréal. En 1976, on est pré

sent au stade olympique de Montréal.

On en est à la dewvème génération à la tête de l'entrepase.
avec Jean-Jacques Clément et le fils de celuici, David, 5 apprè

te à prendre la relève. Comme quoi, une maison responsable

pense toujours ‘a demain’.

L'achat chez nous, est-ce important pour vous ?
“Les gens de Louseville doivent réalise l'importance de cette

action pour favoriser le développement économique régional

C'est en se serrant les coudes qu'on peut passer à travers des

situations parfois difficiles. A Louiseville, on a tout ce qu'on

veut; d'où l'importance de l'achat chez nous.”

Comment votre commercer se distingue-tl de la compétition?

"Par son service personnalisé. Nous connaissons nos clients.

Notre produit demande un service après vente et nous nous fai

sons un devoir de bien remplir ce mandat.”

Endroit:

Date:

Heure :

Quels services vos clients retrouventiis chez vous ?
“Nous voyons à fare la recherche du véhicule désiré sI nous ne

l'avons pas en inventaire. Nous avons les service de peinture

et débosselage de iméme que |s mécanique générale. Nous fiw
sons la location de bureaux de chantiers et tout cela est assuré

par un personnel compétent ”

Face à votre clientèle, qu'est qui est le plus important pour

vous?
"La satisfaction de nos chents. On met tout en oeuvre pour an

ve à pleinement satisfarre nos chents L'équipe de Clément et

frère donne toujours Son maximum pour y armver ”

Pourquoi acheter chez Clémentet frère plutôt qu'ailleurs ?
“Parce qu'on a le medleur produit et le meilleur service apres.

vente. Nous avons maintenant Je choix de deux garanties. 3 ans

de pare-chocs à parechocs ou 7 ans/115,000 km sans frais ©

Bret, Clément et frère est une enseigne respectée dans toute la

Mauncie et bien au delà des frontières de la région O4 La qual

té des produits Chrysler alliée à la compétence du personnel de

Clément et frère sont des gages de satsfaction absolue des

produits et des services offerts par cette mason de | excetlen

ce à Louiseville.

+

00000000000000600
Nm END ERNEST PU TREN T4 ATT, by

Salle De Grandpré

1er novembre 1991

19h30

N.B.: Veuillez confirmer

| Plymouth |

[OUEN

| CHRYSLER

 

votre présence au
(819) 228-2701

CLEMENT & FRERE ...
700 boul. Saint-Laurent Ouest,

Louiseville (819) 228-2701 t
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Pourquoi acheter chez Bernard O. Gélinas?

“Pour se sentir bien en tout temps”
 

 

 

 

Suzie Gélinas est maintenant l'unique

propriétaire de la Mercerie Bernard O.

Gélinas de Charette. Le mois que l'on

puisse dire, c'est qu'elle à hérité de la

mêmefougue que son père.

Qui ne connait pas encore la Mercerie Bernard O. Gë

lmas”? S1 vous faites encore partie de ceux qui n'ont

pas encore eu la chance de visiter ce commerce,

laissez nous vous dire que vous manquez quelque

chose. Ce commerce qui a plus de 90 ans d'existen

ce, s'est taillé une renommée dans le domaine de la
mercerie qui dépasse largement nos frontière régio-

nales.

Mené pendant plus de 50 ans par Bernard Gélinas,

le commerce devait accueillir une nouvelle généra

ton de Gélinas à sa tête, soit la fille du propriétaire:
Suzie. Depuis près de 10 ans, Suzie Gélinas suit les

traces de son père. L'expérience acquise au cours

de ses années allée aux précieux conseils de son

père font de Suzie Gélinas une personne qui peut

vous conseiller judicieusement.

Qu'est quesignifie l'achat chez nous pour vous?
“C’est de la création d'emplois. En achetant dans
nos commerces locaux, on contribue à faire vivre des

gens de chez nous et on fait tourner l'économie loca-
le. Finalement, en achetant chez nous, on participe
activement à l'essor de sa région.”

Ce quidifférencie votre commerce par rapport à la
compétition?

“Je crois que c'est Je service. Les clients se sentent

comme chez eux. L'achat d'un vétement est quelque

chose d'important. Le consommateur cherche a

avoir le meilleur rapport qualité/prix. Chez nous, le

client est le patron. Nous cherchons constamment à

combler ses attentes en matière d'habillement. Tout
cela se résume par une satisfaction garantie!”

Maintenant, quels sont les services que les gens
peuvent retrouver chez Bernard O. Gélinas?
“Bien sûr, nous faisons tous les ajustements sur les

vêtements. Le client peut compter également sur le
service location d'Habit “Classy” sur mesure. On ha-

bille également toutes les tailles, et ce, jusqu'à 54.

Finalement, nous avons tellement à coeur de bien
servir les clients, que nous nous déplaçons pour les

personnes âgées en centre d'accueil.”

Cequiest le plus important face à votre clientèle?
“La satisfaction. Je suis heureuse quand un client re

part content de son achat. |! faut vaiment s'ajuster

aux attentes du client. Si j'ai affaires à une personne
qui s'achète des vêtements seulement à tous les

trois ou quatre ans, rien ne sert de lui suggérer des
choses à la dernière mode. La satisfaction c'est ça
et bien d’autres choses. Nous sommes une petite ré

glon et c'est important de revoir un client heureux de

son achat.”

Pourquoi acheterici plutôt qu'ailleurs?
“Parce qu'ici, on trouve vraiment de tout dans le vé

tement. Nous avons une gamme de vétements pour

tous les âges. Les prix, la qualité et le choix ne font
qu'un à la Mercerie Bernard O. Gélinas de Charette.
De plus, je cherche à demeurer toujours de l'avant

en matière de vétement. De plus en plus, je perfec
tionne mes achats en recherchant un vétement

confortable. Mes critéres sont beauté, confort et fa
cilité d'entretien. Même au niveau des souliers, on
retrouve cette même qualité avec la compagnie “Wol-

verine”. Ces chaussures sont traitées à l'huile ce qui

leur permet de résister à l'humidité parfaitement.”
“Nous regardons vers l'avenir également. Tout le
monde est conscient que nous vivons dans une so-

ciété où les loisirs prennent de plus en plus de pla-
ce. C'est pour cette raison que le printemps pro-

chain, les dames retrouveront chez Bernard O. Géli-
nas une nouvelle ligne de vêtements de plein air. Ain-
si, nous serons en mesure d'habiller homme et fem-
me sous le mêmetoit.”
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LE FROID S’EN VIENT...
Commelesfeuilles, nos prix tombent.

Voyez notre choix
en'magasin

 

VESTONS
à partir de

SPÉCIAUX
EN MAGASIN.

  

  
ernard O.Gelinas

552, rue Notre-Dame, Charette, (819) 221-2077
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PANTALONS
a partir de
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ÿ (En achetant CHEZ Nous DEVENEZ MILLIONNAIRE!)
Pourquoi prendre un repas à la Rose des Vents?

“Pour se permettre une gâterie dans la semaine”

 

 

 

  

   

de . 7 Sur la route 349, en direction de Saint Paulin, on retrouve une vous?

ë ,| salle à manger qui offre un menu élaboré et des spécialités “Bien sur, notre spécialité de veau, nos 16 chom de tables
uniques en région. La Rose des Vents existe depuis près de 1b d'hôte avec entrée el dessert Maison, notre service de traiteur

ve ans. Depuis trois ans, deux nouveaux propriétaires ont pris la pour les groupes jusqu à 250 personnes. le gateau d'anniver
our reléve en la personne de M Yvon Thériault et Pierre Plourde saire pour les groupes qui réservent et le café à volonté au re
Font : Nous les avons rencontré à leur établissement de Saint Paulin pas ll ne faut pas oublier nos spéciaux du midi très abordable

tte. A Le restaurant La Rose des Vents offre une ambiance famille, comprenant soupe, dessert et café Hnalement, nous sommes

ant un décor sobre mais chaleureux et un Menu qui rÉpond à TOUS en mesure de faire des gâteaux pour toutes les OCCASIONS, ain
fec les genres d'appétt. On y retouve de tout, du sunple hot dog st que de succulentes pizzas ©

ent aux succulents fruits de mer De plus. on retrouve des heures Ce qui est le plus important face à votre clientèle?

fa- d'ouverture adoptées aux gens qui se lèvent tot du lund au "NOUS aimons gater nos chents Nous voulons que le chentre
vendredi, dés Gh et le samedi et dimanche. des Bh

on N , pe ns parte content et qu'il trouve plaisir à revenir souvent Cest
Wol- Messieurs, qu'est ce que signifie l'achat chez nous pour pour cette raison que l'on retrouve Toujours de généreuses por

qui vous? tions Nous portons une grande attention à l'accued et ou

[ “C'est le maintien d'emplois. En NOUS visitant les clients mje contact avec le chent Cela nous semble essentiel pour mamte

t le tent de l'argent et contribuent directement à faire virer lecone Nit une certaine complicité ”
so tnie locale. Il faut que les gens comprennent que c est autant Pourquoi venir ici plutôt qu'ailleurs?
pla- d'argent gui reste ici. dans note région ” “Pour le son que nous Mettons dans Ly preparation de nee
pro- Ce qui différencie votre commerce de la compétition? plats, Note personnel toujours très accueillant ette vaste sta

hel 3 "Nous pensons que les chents qui viennent ct apprécient l'am tionnement sont également de bonnes raisons de vent nou,
Ain- 3 { . E ; biance, le décor, l'accueil toujours sounant de notre personnel découvrir SI cela nest déjà fait. Nous sommes également entie
for 3 Notre spécialité dans la préparation du veau de lait et de gram rement hicencié et nous servons de la bière en fut Nous mo

Voila deux restaurateurs qui ne négligent aucun effort pour leurs clients. De est Une raison qui nous différencie de la compétition ” tons les gens de partout à venu à la "Rose des Vents” et de
gaucheà droite: Yvon Thériault et Pierre Plourde. Quels sont les choses spéciales quela clientèle retrouve chez COW""" lo chaleur de notrerestaurant

 

OUVERT dès 6 h
du lundi au vendredi Propriétaires. |

“x
Y 2 iet à compter de 8 h FoonTheriault

les samedis et dimanches

pour les déjeuners. Spécialités "VEAU"
Cuisine
- canadienne,

SERVICE DE TRAITEUR ze
, na Table d'hôte

Réservez IOt pour Licence complete

vos buffets des Fétes. Service de traiteur

Variété de menus.

Entrées Côtes levées "Bellivo” au sirop d'érable
Champignonsà la Provençale 275%  (servies sur riz blanc et salade) 10,95 $ 1

Salade César 5,25 $0u3,50$  Cervelies de veau 895%
9,95 $ {

 

 

 

 

 

 

  
  
Si le repas est à votre goût, dites-le à vos amis. Sinon, dites-le nous!

2131, Route 349, Saint-Paulin (819) 268-2275  

Asperges au gratin 275% Rognons de veau (sauce moutarde)

Timbale de ris de veau 625%  Osso Boco (Jarrets de veau cuits dans le vin)

Potage ou jus de tomates (servis avec des légumeset pommesde terre) 10,95 $

Médaillon de veau (sauce gastronome) 14,95 $

| Repas Filet mignon de porc au poivre 13,95 $

Rosbif au jus 10,95¢  Cotelettes de porc (sauce gastronome) 995% Dessert

Ris de veau à la crème 16,95 $ Brochette de poulet 11,25 $ Tartes assorties

(Servi sur riz blanc, légumeset salade verte) (servie surriz pilaf avec salade de légumes) Gâteau au chocolat
Escaloppes de veau à la crème 15,95$  Brochette de fruits de mer 20.95 $ Coupedefruits
Rôti de veau 10,95$ (2 cuisses de grenouilles, pinces de crabes des neiges, Dessert du jour —

Foie de veau (sauce moutarde 9,95¢  Pétondies, crevettes, scampies) a
Côtes de- aux herbes 11.95¢ (servie surriz et salade verte) Thé ou cate =

Filet de sole amandine 9,95 $ =

3P ° y g

nn appetit :* B
4
Oo
g
©

8

Nn
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(Enachetant CHEZ vous,DEVENEZMILLIONNAIRE!)
Pourquoi acheter chez Boutiquatou?

“A cause d’un choix incomparable”
 

 
Olivette ot Réjean Quessy, propriétaires de Boutiquatou de Louilseville.

 

 

Boutiquatou du 245, rue Saint-Laurent à Louiseville, c'est vrai-
ment plus que du bonbon. || faut absolument aller visiter ce

commerce louisevillois pour constater sur place que chez Bou-

tiquatou, ce n'est pas pareil, c'est pas comme ailleurs…

Les propriétaires, Réjean et Olivette Quessy n'ont jamais lési-
né pour donner de l'ampleur au commerce depuis qu'ils l'ont
acquis, il y a maintenant 10 ans. La preuve est qu'en 1981, ils
opéraient dans un espace de 2,000 pieds carrés et au-

jourd'hui, cet espace est de 16,000 pieds carrés.

L’achat chez nous, ça veut dire quoi pour vous?
“L'achat chez nous permetla croissance du milieu, le maintien

et la création d'emplois et de plus, c’est de l'argent qui peut

être ré-injecté dans le milieu,” de dire les propriétaires.
Qu'est-ce qui différencie votre commerce de la compétition?

“Nous avons un commerce unique dans la région de Trois-Ri

vières, Joliette et Berthier. Nous avons de tout: livres, jouets,
cadeaux, confiseries, etc. Nous vendons beaucoup d'importa-

tions. Notre produit est diversifié et nos prix des plus compéti-

tifs.

Quels sont les services que la clientèle retrouve chez vous?
"Boutiquatou est une boutique où les clients trouveront des
cadeaux de tous genres, des articles de librairies, de papete-

*

rie, de l'ameublement de bureau. Nous offrons aussi le serv
ce d'aménagement ou de ré-ameublement de bureau. Chez
nous, le client peut aussi profiter des services de fax et de
photocopies.”

Qu'est-ce qui importe pour vous, face à la clientèle?
“Notre préoccupation première est de satisfaire pleinement
nosclients car ce que nous visons est de pouvoir les servir à

nouveau. C'est là notre objectif ultime et nous nous efforçons,
avec notre personnel de bien remplir cet objectif.” Signalons
que le personnel se compose de six personnes à la boutique
et six à la distribution en poste à Louiseville, deux représen
tants à Montréal et un à Québec.

Pourquoi acheter chez Boutiquatou plutôt qu'ailleurs?
“A cause de notre très vaste inventaire qui permet un choix
unique dans toute la région et aussi parce que nos prix sont
compétitifs. Finalement, tous les soins sont apportés pour
bien guider les clients dans leur choix lorsqu'ils nous deman-
dent des conseils dans ce sens.”
Somme toue, Boutiquatou est un commerce vraiment unique,

“à part” dans la vaste région de la Mauricie et de Lanaudière.
On y sert bien les clients; on offre un produit de haute qualité

avec un choix inégalé. Allez-y voir!
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RABAI
“Little Tikes”,
“Logo”,

Jusqu'au 2 novembre 1991

DE 20”
Sur jeux et jouets

“Fisher Price”,

 

“Playmobil”,
“Ravensburger” et autres.

“Nathan”  
RABAIS DE 15”

Notre boutique se spécialise en jouets de toutes
sortes et on y retrouve une foule de jouets sélec-

tionnés parl'Association des Consommateurs et
portant le sceau d'excellence comme les deux ci-
illustrés.

“V-Tech™

Sur

sur jeux électroniques

RABAIS DE 20”
livres en

(Socrates)

Ii nventaire._

 

Nous défions

 
sur les prix de la papeterie

et articles de bureau.

la compétition

 
 

Plan mise de côté

durant cette super 
 

Aussi local pour papeterie commerciale, équipement et mobiliers de bureau
au 291, av. Saint-Laurent, Loulseville

  

 
2 commerces
qui bougent!

 

 

   
Léon et Ju
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) À (Enachétant CHEz nousDEVENEZ MILLIONNAIRE®
Pourquoi acheter chez Couvre-plancher Léon Lacerte inc.?

“Parce qu’on offre un service ‘sur mesure”

 

ervi-

 

  

 

 

   

hez Yamachiche compte sur son terntoire une maison dont la répu “Tout d'abord, Ils ont droit à un accueil chaleureux. Puis, nous
de i tation dépasse largement les frontières yamachichoises et de leur offrons un service d'agencement en décoration, un servi

2 toute la Mauricie: Couvre-plancher Léon Lacerte inc. ce de mesure et de lIrvraison gratuit et fnalement. un service

A Ce commerce que possédent et dirigent Léon et Juliette Lacer d'installation.” Cela signifie donc un service “complet” dans

ent 9 te, deux personnes fortement impliquées dans leur mileu, ne un domaine ou la maison Lacerte excelle ’

ir à ä cesse de prendre de l'expansion en raison d'une clientèle tou Poyr vous, qu'est-ce qui importe le plus face à vos clients?
pns, f jours plus nombreuse et qui ne se gêne pas pourle laisser sa “C'est avant tout de bien les recevou. Cela est d'une impor
ons % voir. tance capitale. Ensuite, 11 faut bren connaître leurs besoins et

que 3 L’achat chez nous se traduit de quelle façon pour vous? l'utilité des produits qu'ils désirent acheter afin de mieux les
ser % “Pour nous, ça veut dire acheter dans notre région dans la me- conseiller. Finalement, le service après vente constitue un

3 sure du possible. Nous avons les mémes produits et bien sou- point qui fait notre orgueil depuis que Nous sommes en com
vent 3 de meilleurs prix que dans les grands centres,” de merce car nous ne |'avons jamais néghgé.

hoix nous dire les dynamiques propriétaires de Couvre-plancher Pourquoi acheter chez nous plutôt qu'ailleurs?

sont Léon Lacerte inc. “Ça ne sert à rien de dépenser temps. essence el énergie pou
our Qu'est-ce qui différencie votre commerce de la compétition? aller à l'extérieur souvent sur des publicités mensongères
nan “Notre commerce ressemble à la plupart des autres magasins Nous savons que de NOS JOUrs, personne ne peut rien donner

du même genre. Mais c'est l'effort que nous mettons à gratuitement.”
jue, connaître les besoins et le milieu de vie de chacun de nos: Comme nous pouvons le constater, chez Couvreplancher Léon
ère. clients qui fait la différence.” En d’autres termes, tous les ef.  Lacerte inc. d'Yamachiche, on fait montre d'honnêteté, de dé

alité forts sont mis pour vraiment personnaliser le service, autant sir constant de bien servir les clients, de répondre à leurs be

chez les propriétaires que chez les employés de ce commerce soins. Et le taux de réussite, hors de tout doute, est des plus
d'Yamachiche. impressionnants.

_ Léon et Juliette Lacerte vous servent toujours avec le sourire aux lèvres. Les clients retrouvent quels services chez vous?

 

 

 

COUVRE-PLANCHERS LEON LACERTE..
vous offre d’embellir votre demeure

a PRIX TRES SPECIAL.

EXEMPLES  
 

 

TAPIS COMMERCIAL

Choix de 12 couleurs

Bossla verge carrée

20 on. - Gris Charcoal

TAPIS COMMERCIAL

6°53la verge carrée

 

 

TAPIS SAXONY

Péche ou gris

 
TAPIS CISELE
Beige ou rose

de Peerless S

95$ Rég.: 24,95 $ 4°>>

la verge carrée SEULEMENT   
 

 

 
VASTE CHOIX DE PRÉLARTS EN MAGASIN

 
 

 

PRÉLART HIGHTLIGTH PRÉLART CUSTOM

Rég.: 23,95 $ Rég.: 10,95 $

SPÉCIAL: 3 SPECIAL: y  
 

PRELART DOMCO
Rég.: 9,95 $

-_6°5°
de Tarkett 2 couleurs

Rég.: 27,95 $

POUR  

PRÉLART GRANIT

8°5%  
  

QUANTITE LIMITEE.

© Stores verticaux et horizontaux sur mesure @ Papiers peints: 10 à 20%de rabais @ Service de mesure etlivraison gratuite.

Courez la chance de devenir millionnaire avec le journal l’Écho et

 

 
COUVRE-PLANCHERS LÉON LACERTE...

683, Sainte-Anne, Yamachiche (819) 296-3161  
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 DU23OCTOBRE AU 25 DÉCEMBRE
(LES TIRAGES:

(À CHAQUE SEMAINE)

D GAGNANT(E)S DE 50 BILLETS 6/49
1 GAGNANT(E) DE 100 BILLETS 6/49

et ce durant 10 semaines

(À TOUTESLES 2 SEMAINES)
1 GAGNANT(E) DE 300 BILLETS DE 6/49

et ce 5 fois durant 10 semaines.

PENDANT
1
SEMAINE

 

  
 

 

 

LES TIRAGES AURONTLIEU AUBUREAU DE L’ÉCHO

 

   

 

  

  

9000
BILLETS À GAGNER
DE J“ATS

REGLEMENTS:
@ Le personnel du journal I'Echo ainsi que leur famille

immédiate ne sont pas admissibles au concours.

 

@ Les coupons de participation sont disponibles chez les
marachands participants.

@ Vous n'avez qu'à remplir les couponset les déposer dans
les contenants prévus à cette fin chez les marchands.  
 J 

 

. Salle Le Grandpré

991, boul. Saint-Laurent Ouest, Louiseville (819) 228-8434
SERGE BEAUDOUIN

681, rang Saint-Charles, Saint-Léon (819) 228-5443

 

 

 

Consultez un organiste professionnel
Normand Bellernare

Clabiers Magiques Enr.
 

 

 

 

Pianos et Jamie Location - Service
Wurlitzer, Bal colo de

MFORSES Traynor, ovled (819) 296-344:

: mses DCBISE DEI 0% Studio de musique à: 200, de Carufel, Yamachiche182, av. Saint-Laurent, Louiseville, (819) 226-9888 Financement personnel

DNE] DÉPANNEUR GARAGE

PAUL DESCHENES
RMINU

§ ke:MIMÉCANIQUE€GÉNÉRALEayOUVERT 7 JOURS

 

  

9 TOUS LES LUNDIS à 16 h.

LE GRAND PRÉ (| PARTICIPEZ
. Pub 138 Dany Néron menaà
- Lo Coq des Prés Deeraéré tation SERVICE ET DEPANNEUR BEAUDOUIN CHEZ GES MARCHANDS.

 
 

 

  
 

 

 

 

'AUTOBUS de7ha23h . Mise Le& nt ahullewg1ème Angee
Pe 192, boul. Saint-Laurent Est, Louiseville 542, boul Saint-Laurent Ouest, Louisville
Le8 (819) 228-4622 (819) 228-2026

CENTRE RECREATIF
RESTAURANT DU CENTRE

UnIiPRI Quiles - Billard - Amusement
I. Repas - Menus variés BAS

Frites maison PRIX
LOUISEVILLE, 290 av. Saint-Laurent ; Co

(819) 228-5581 201, av. Sainte-Marie, Louisaville (819) 228-8865

 DÉPANNEUR QUINCAILLERIE IMAGINEZ... VOUS

NOTRE-DAME .…| PAUL LACOURSE& FILS Inc. POURRIEZ DEVENIR

Ve reli MILLIONNAIRE!; » Joha Abris d'autos =

elj aurons 97, Saint-Laurent, Maskinongé (819) 227-4555
The MAGASIN (819) 220-2711 (bureau) Lacegirecte:

mec JACQUES FRAPPIER
Cusinere , Lingerie pour femmes

Ré - hallonne de : Sah rommes - enfants.

" 819) 288- 40, Saint-Clément, Saint-Alexis-des-Monts

0,boSeize:2" dles Vents fis,amsis,sumo (819) 265-2271 87but Sa-Laurnt Ou,Loi
  

seanPrapgieret

 

    BAR DES PRES
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cans
rés ala
mode 19°
 

 

Lot de
chemises et de
chandails 19%
 

 

 
Cuir d'agneau
unisexe
Modèles
populaires, à
partir de

134°   
 

 

PLUS de

ires de jeans
dans plus de 75

modèles différents
HOMMES-FEMMES 

MARQUES! QUALITÉ!

   

2500
  

   

  
PLUS de

700
manteaux de euir et
sudde dana plus de 25
modèles différents

POUR BOMMKS-FLMMRS « INFANTS

Cuir 34, long, rosker st plusieurs
autres modèles.   

 

PRIX!

  

    

 

     

 

17,.1ue Monica
BernVILAQI

    

      
     (CAL)

 

1EARL

  

  

Modèle pour dame |
Rég.: 399,99%

 

 

 

  

  

  

  

   

 

  

 

   

    

  

 

  
 

    



 

 

 

LAA VIE EN COULEURS
Vendredi le 13 septembre dernier, Noé-

mi Cantin (une étudiante de secondaire 3)
avait la surprise de sa vie... Huit mois
après avoir écrit à “La vie en couleurs”,
Guy Richer et son équipe venaient la sur-
prendre lors d’un cours d’éducation phy-
sique pour lui annoncer qu’ils allaient
l’aider à réaliser son rêve: faire de l’esca-
lade.

C’est donc deux jours plus tard, soit le
dimanche, que Noémi, accompagnée de
son moniteur, escaladait le mont King àa
Val-David. Elle affirme que la présence
des caméras ne l’a nullement dérangée
car tout se passait vite et elle était, en
plus, très captivée par ce quilui arrivait:
“L’expérience a été magnifique, même si
l'escalade exige beaucoup de force physi-
ue”.

a C’est donc le 21 novembre prochain
que nous pourrons voir Noémi a la télévi-
sion.

Par Julie Piché (sec. 3)

TCATAMERITAS: POURQUOI MOI?

L

“Super! extraordinaire! fantastique! Ce sont les
quelques sensations que l'on peut ressentir quand
on est nommé médaillé de bronze, d’argent, d'or, ou
encore, personnalité de niveau ou de l’année. Pour
ma part, j'ai été nommé personnalité de niveau l'an
dernier lorsque j'étais en secondaire un. Ce fut un
évènement que je n’oublierai jamais.”

Etienne Paquette (se.2)

“Le gala méritas est un grand événement Pierre-
de-Lestage. J’y ai moi-même été invitée quatre fois.
C’est une soirée très motivante surtout que les pa-
rents sont là. Des cadeaux de toutes sortes sont of-
ferts aux jeunes l'honneur. Certains trouvent que
cette soirée favorise la compétition mais, ce qui est
certain, c’est que tous sont heureux d'être récom-

pensés de leurs efforts.”

Isabelle Brault (sec.5)

IE EE EE EE EEE.

sCCLC ~

 

Chaque année, PDL tient à rendre hommage à ses
élèves talentueux par deux galas différents: le guln mén-
tas para-scolure qui permet d une soixantaine de jeunes
d’étre honorés pour leur participation aux activites de
l'école, et le gala méritas où sont invités les 105 élèves
ayant accumulé le plus de points.

COMMENT ACCUMULER DES POINTS?

1. En ayant une moyenne générale supérieure a 75%

2. En ayant une moyennne dans chaque matière supéneu-
re à 75%. 3. En recevant des votes d'enseignants Ceux-ci
votent en décembre et en ma pour les élèves qu'ils pou
vent les plus attachants, gentils et sympathiques. Lors-
qu'ils votent, les enseignants ne tiennent pas compte des
notes mais plutôt de l'effort, du bon travail et du compor-
tement des étudiants. Donc, tout le monde sa chance qu'il
ou elle soit plus ou moins talentueux (euse).
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CROSS COUNTRY=
ENDURANCE
Des photos qui en disent long

sur l’expérience de vie que peut

apporter une course d'endu-

rance des jeunes du secon-

daire.
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“DECOUVERTE”: UNE FACON

DAPPRENDRE.
Il s’agit ici d’un projet mis sur pied pourles élèves de

imaginer la portée.”

BIENTOT SUR VOS ECRANS...
Récupération 370 qui pourront établir un contact tangible
avec des jeunes d’une communauté française en Belgique

Ce programme comporte également un voyage en Belgique
pour aller rencontrer les jeunes Belges correspondants. Le

afin de partager leurs intérèts et préoccupations communes.

Eh oui! L'école possèdera sous peu sa licence en régie du
cinémace qui permettra de visionner des documents visuels
(films, reportages, etc…) l’intérieur des cours et ce, pourle
plus grand plaisir des élèves. Des cours plus visuels en toute
légalité.

 

UNE JOURNEE INOUBLIABLE

l’on peut en garder un souvenir... et il n’y a rien de
plus précieux.

12 et 17 ans participaient au cross-country et s’of-
fraient par la méme occasion une journée inoublia- 

L'avantage de participer à un évènementc’est que

Le 3 octobre dernier, des centaines de jeunes entre

ble.

Plusieurs d'entre eux ont appris à aller au bout de
leur volonté et de leur limite. Ils ont également pu vi-
vre l’expérience du dépassementde soi en atteignant
les buts qu’ils s’étaient fixés. Comme quoi la course
peut être, elle aussi, une façon de mieux se connniître.
Bravo à tous les participante(es).

 

financementdu projet sera partie intégrante du processus
d'apprentissage des élves de 370.

Noel-André Latour, enseignantet instigateur du projet,
est fort enthousiaste et croit aux bienfaits du programme:”
Cette expriencede vie, rarement rattachée à cette
clientèle, rapprochelejeune d’unesituation réelle. Il
voit en ce projet un rêve réalisable dont on ne peut

LA CRISE D’ADOLESCENCE,

VOUS CONNAISSEZ?
Si le sujet vous intéresse il y aura une conférence donnée par
Fernand Fournier le vendredi 8 novembre à 19h30 à l’audito
rium de PDL. Les Billets se vendront a la polyvalente au
colt de 2,008. Faites vite, les places sont limitées.  
 

   
 

       

       
 

 

   

    
 

Fernand Giroux

 

Pour assurer un avenir

meilleur à nosjeunes

GIROUX

EXPERIENCE - PROGRES - GESTION - PAIX SOCIALE
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Saint-Alexi

L'Aféas de Saint-
Alexis prépare un
marché aux puces qui
aura lieu du 4 au 8 no-
vembre, au local de
l'organisme. Les per-
sonnes qui auraient de
bonnes choses propres
à donner peuvent com-
muniquer avec Mmes
Denise Dupuis au 265-
2065, Hélène Vallières
au 265-2633, ou Mi-
chelle Plante au 265-
2638. Merci à l'avance
pour votre générosité.
(Jeannine Pelletier,
publiciste)
Sai J .

L'Aféas de Saint-
Justin présente une
soirée intitulée “Ta-
lents de chez nous”,
samedi, 26 octobre, a
20h, au sous-sol de
l'église justinienne.
Goûter servi à la fin de
la soirée. Billets en
vente chez Mmes
Jeannine Lambert au
227-2620, ou Rita
Lambert au 227-2562.
Il y aura des billets à
la porte, le soir même.
(Clémence Vermet-
te, publiciste)

L'Aféas de Saint-
Cuthbert organise un
super party déguisé
pou l'Halloween, le sa-
med: 26 octobre, à

20h, A la salle munici-

pale de l'endroit. I en
coûte 5$ pour y parti-
ciper et les billets sont
disponibles auprès des
membres de l'Aféas ou
à l’entrée. Goûter en
fin de soirée. Tous sont
bienvenus.

Le 10 octobre, à la
salle municipale, se te-
nait la réunion men-
suelle de l'Aféas de
Saint-Sévère. En cette
semaine de la famille,
notre agente de pasto-
rale nous a proposé
une prière pour les fa-
milles. Le sujet d'étu-
de était le stress et la
relaxation. On a formé
des ateliers, on a fait
une liste des différen-
tes sources de stress et
trouvé des solutions
pour réagir positive-
ment. On a terminé
cette courte période
de relaxation avec mu-
sique douce. Renée
Hébert apporte tout le
matériel nécessaire
pou bricoler des déco-
rations de Noël. Chan-
tal Pipon a préparé
des gâteaux à la ci-
trouille qui fondaient
dans la bouche. Les
billets pour le dfner-
concert du 10 novem-
bre sont en vente au-
près des membres.

r=)
oisses|

 

 

 

 

À l'occasion du sou-
per du 20 septembre
dernier,le conseil d’ad-
ministration de l’Age
d’or prémontois remer-
cie la direction du res-
taurant La Rose des
Vents pour le bon tra-
vail accompli afin de
satisfaire les invités
(es). Cela a été grande-
ment apprécié. (Al-
bertine Déziel, pu-
bliciste)

Saint-

Barthélemhy

Le 29 octobre, a
14h, rencontre de l’Age
d’or de Saint-Barthéle-
my pour diverses acti-
vités: cartes, bingo et
souper à l’occasion de
I'Halloween. Tous sont
bienvenus.

La soirée dansante
de l’Age d’or de Saint-
Charles de Mandeville
aura lieu le samedi, 26
octobre, à 20h à la sal-
le municipale, avec la
disco habituelle. Il y
aura buffet en fin de
soirée. Venez en grand
nombre.

Les cartes de mem-
bre sont maintenant
en vente. Demandez-
les àvotre conseil. Les
50 ans et plus pour-
ront se prévaloir des
avantages de la carte
de membre.

La direction de
l’AÂge d’or de Saint-
Ignace organise un
voyage “magasinage”
le samedi 9 novembre
prochain. Pour plus de
renseignements, com-
muniquez aux numé-
ros suivants: 836-6031
ou 836-3604.

Le 29 octobre, les
membres présents fè-
teront l'Halloween. Il y
aura concours de tar-
tes à la citrouille à
l'intérieur de cette
rencontre.

Soirée dansante des
membres et amis de
l'Age d’or de Saint-
Barnabé, le samedi 26
octobre, à 20h, au
sous-sol de l’église.

Le 27 septembre
dernier, 70 membres
de l’Age d’or d’ici et
des paroisses Avoisi-
nantes ont profité de
la saison pour aller
cueillir des pommes à
Rougemont. La danse
et le souper ont suivi,
au Mont Saint-Grégoi-
re. Cette organisation
automnale relevait de
la trésorière, Mme
Martha Pellerin.

  

Prochaine réunion
mensuelle mercredi,
23 octobre, à 20h, au
local de "hotel de ville.
A venir: brunch fa-

milial le dimanche 3
novembre, de 11h a
13h, à IMôtel de ville.
Informations: Yvan
Vincent ou Lucien
Plante.
Saint-Gabriel

Les Chevaliers de
Colomb de Saint-Ga-
briel organisent une
partie de carte qui se
tiendra vendredi le ler
novembre prochain au
Centre sportif de l’en-
droit. Il y a de nom-
breux prix de présen-
ce. On peut obtenir
plus d'informations en
communiquant au
(514) 835-4884 ou -
5324.

La population de
Saint-Ignace et des en-
virons est invité à un
déjeuner communau-
taire, le 27 octobre
prochain, au sous-sol
de l’église de Saint-
Ignace, à compter de
9h30. C’est une activi-
té des Chevaliers de
Colomb de l'endroit.

Les membres Chea-
vliers des Îles sont
convoqués à leur as-
semblée mensuelle
mercredi, 23 octobre, à
20h, au sous-sol de
l’église.

 

,

  
Saint-Alexi

Saviez-vous que la
Régie des rentes du
Québec vous offre un
nouveau service? En
effet, un simple appel
au 1-800-567-9489
peut vous permettre

d'avoir des informa-
tions et même d'obte-
nir les services d’un
représentant, ici
même, dans votre
CLSC. Alors, si vous
avez des questions,
n'hésitez pas à faire
appel à ce service.

Dupas
M. Martial Char-

bonneau de l'Île Dupas
a donné sa démission
comme inspecteur mu-
nicipal.

Le déneigement du
centre communautaire
a été accordé à Fran-
çois Bergeron de
Saint-Ignace et le dé-
neigement de la rue
des Chalets sera fait
par Robert Sylvestre
de l'Île Dupas.

Prochaine assem-
blée du conseil, le 4
novembre, à 20h.

 

 

 

Réunion mensuelle
des Filles d'Isabelle de
Saint-Cuthbert, cercle
de Berthier, le 6 no-
vembre, à 19h30, à la
salle paroissiale ber-
thelaise.

Berthi

Les Filles d'Isabelle
de Berthier tiennent
leur prochaine assem-
blée mensuelle Je mer-
credi 6 novembre, à
20h, à la salle parois-
siale berthelaise. Bien-
venue à toutes! (Mo-
nique Gravel, rédac-5,

Mgr Laurent Noël
sera à Louiseville, le
26 octobre, pour prési-
der la fête du mariage
chrétien, à 16h. Îre-
viendra le 28, dans le
cadre de sa visite pas-
torale. Dans l’après-
midi, il rencontrera
tous les prêtres des
paroisses et prendra le
souper avec eux. Le
soir, à 19h30, il aime-
rait rencontrer toutes
les personnes enga-
gées dans le milieu:
mouvements parois-
siaux, monde scolaire,
affaires municipales,
clubs sociaux ete. Pré-
voyons cette soirée par

une rencontre impor-
tante avec notre évêé-
que.

Les jeunes de 3e
année vont célébrer
pour la première fois
le sacrement du par-
don les 28 et 29 octo-
bre. Ils feront leur pre-
mière communion les
7 et 8 décembre.
Yi hicl

Mgr Noël sera à Ya-
machiche le 24 octo-
bre, à 19h30. Au pro-
gramme: messe et ho-
mélie par l'évêque sui-
vi d’un échange avec
lui, au sous-sol de
l’église. Café et jus.
LÉ

Mgr Laurent Noël
sera à Saint-Édouard
le 29 octobre. Célébra-
tion de la messe à 19h,
suivie d’une rencontre
avec les paroissiens, à
la salle municipale.
Saint-Alexi

Pour la première
année, la catéchèse
initiatique du sacre-
ment de confirmation
relève de la commu-
nauté chrétienne.
Pour que nos enfants
de 5e année puissent
faire leur confirma-
tion, nous avons un
besoin urgent de caté-
chètes. C’est quoi être
catéchète? C’est tout
simplement rencontrer

   

   
[) NERO

  
Louisevill

à quatreqoprises les
enfants de Seannée
pour les préparer di-
rectement à faire leur
confirmation, après
avoir suivi un court
perfectionnement. Si
vous êtes intéressé (e)
et désirez d'autres ren-
seignements, commu-
niquez avec Chantal
Clément au 265-2133
ou avec M. le curé Pé-
pin, au presbytère, au
265-2028.

Mgr Laurent Noël
sera à Saint-Alexis, le
25 octobre, pour sa vi-
site pastorale. Messe à
l’église, à 19h30, sui-
vie d’une rencontre
avec les paroissiens
(nes) à la salle de l'éco-
le Sainte-Élisabeth.

Sainte-Angèle
Prémont

Afin de poursuivre
les démarches pour la
construction de notre
église, les marguilliers
offriront à la popula-
tion des cartes d’auto-
financement pour
poursuivre la campa-
gne de levée de fonds
nécessaire à la réali-
sation de ce projet.
N'hésitez pas à gratter
une petite case de la
carte. Nous avons en-
core besoin de votre
aide et de votre appui
moral. Les cartes sont
présentement en circu-
lation auprès des mar-
guilliers. Continuons
ensemble et nous ver-
rons s’ériger le nou-
veau clocher de notre
église.

Les paroissiens de
Saint-Léon recevront
Mgr Laurent Noël le
29 octobre. Messe à
14h et rencontre avec
les différents organis-
mes et les paroissiens
désireux d’y participer
La visite devrait
s’étendre de 14h à
17h.
a

Dupas
Le 3e gagnant du

tirage mensuel à l’égli-
se de l’Île Dupas est
M. Jules Gélinas de
Saint-Sévère. Pro-
chain tirage, le 3 no-
vembre, à la messe de
9h45.
Saint-Did

Veuillez noter que
la messe est mainte-
nant célébrée le same-
di soir, à 19h30.

Dansl'édition de la
semaine dernière, le
comité de pastorale
paroissiale remerciait
les membres du
conseil de la fabrique
pour leur excellent
travail lors de la col-
lecte pour la réfection
de la toiture de l’égli-
se. Un oublie bien in-
volontaire s’est glissé.
On aurait dû lire le
nom de M. Jean-Jac-
ques Noël, marguillier.
Nos excuses.

Le 13 octobre, à la
messe de 9h15, on a

souligné les 25 ans du
mouvement de l’Aféas.

Des membres: ont fait ’
les lectures,le service
de l'autel et distribué
des feuillets d’informa-
tion. Ce sont Mmes
Marjolaine Lacerte,
présidente; Prescille
Gélinas, Lisette Hé-
roux, Lise Lampron,
Chantal Pipon et
Anne-Marie Sauva-
geau. M. le curé Roger
Isabelle a remercié les
membres de l’Aféas
pour leur implication
dans le milieu.

  
Loui ill

C’est samedi pro-
chain (26 octobre) que
sera célébrée la fête du
mariage chrétien sous
le thème “Des années
de bonheur, ça se fête”.
Messe à 16h, présidée
par Mgr Laurent Noël,
dans le cadre de sa vi-
site pastorale. On peut
encore s’inscrire et se
procurer des billets en
communiquant avec
les responsables, M. et
Mme Pierre Arse-
neault au 228-4456,
M. et Mme Jacques
Reynaerts au 228-
4475, ou au presbytère
de Louiseville au 228-
2739, aux heures de
bureau.

Le 4 octobre a eu
lieu le mariage d’Hu-
bert Gagnon, fils de
feu Jules Gagnon et de
feu Yvette Boucher de
Saint-Gabriel; et Deni-
se Chénevert, fille de
Camille Chénevert et
de feu Marie-Reine Pi-
lon de Saint-Cuthbert.
Saint-Alexi

Projet de mariage
entre Miche Gélinas
de Saint-Barnabé et
Luce Rabouin de
Saint-Alexis, samedi,
le 12-10-91, à 16h.

Le 19 octobre a été
célébré le mariage de
Pierre Bourassa, fils
de Brigitte et Jacques
Bourassa; et Chantal
Morin, fille de Jeanni-
ne et Lionel de Mon-
tréal.

Saint-lgnace
Laurent et Adrien-

ne Laforest ont célé-
bré, le 13 octobre der-
nier, leur 40e anniver-
saire de mariage. Nos
meilleurs voeux de
bonheur et de bonne
santé.

  

Charette
Le 7 octobre a eu

lieu, à l’église de Cha-
rette, le baptême de
notre amie Rani
Guillemette, de 3e an-

   

nég!Mod’ diddo
“ sa-classeet del'école
Notre-Dame-des-Nei-
ges ont participé avec
joie et piété à ce grand
événement. M. le curé
Jacques Filion prési-
dait cette cérémonie
religieuse. Les par-
rains sont le frére et la
soeur de Rani. Félici-
tations Rani! Des élè-
ves et professeurs.

Le 20 octobre a été
baptisée Monia, enfant
de Michel Thibodeau
et de Chantal Charet-
te. Parrain et marrai-
ne, Normand et Marie-
Paule Thibodeau,
grands-parents de Mo-
nia.
S -Alexi

Cynthia, fille de Vi-
tal Plante et de Lynne
Dupuis. Parrain, De-
nis Buquette de Vi-
mont-Laval; marraine,
Pierrette Dupuis de
Saint-Alexis des
Monts.

Jessica, fille de Sté-
phane Canuel et de
Martine Dion. Par-
rain, Gilles Verville de
Montréal; marraine,
Nathalie Dion de Mon-
tréal.

Saint-Barthélemy
Gilles, Bernard,

Charles, fils de Ri-
chard Bernèche et de
Lise Saint-Pierre.

Joseph, Rosaire,
Danys, fils de Daniel
Desjardins et de Chan-
tale Mirandette.

Saint-Cuthbert
Jessy Lavallée, fils

de Guy Lavallée et de
Myrianne Dénommée.
a

Dupas
Joseph, Alain, Rémi

Cardin, fils de Pierre
Cardin et de France
Fernet. Parrain, Alain
Fernet; marraine, Hé-
lène Turcotte.

  

Le nouveau bureau
de direction du club
Optimiste de Sainte-
Ursule pour 1991-1992
est formé de: prési-
dent, Jean-Marie La-
coursière; vice-prési-
dent aux finances,
Bernard Arsenault;
vice-président à la jeu-
nesse, Réjean Baril;
ex-président, Jean-
Claude Garceau; se-
crétaire, Lyne Lacour-
sière; trésorier, André
Vincent; directeurs,
Pierre Armstrong,
Jean Bergeron, Char-
les Lambert, Rolland
Bergeron, Léo Turner
et Mme Réjane Déziel.

Saint-Édouard
Le 2 novembre, il y

p
i

ep
S
e
o
w
r
o
l

L
o
l

al
l
o

aura
dent
d”Yve
mai

d’Éra
gèle
cuell

aura
d’ani

se. H
mati
268-4

d’un
la pd
voirs
tant

la no
Dani

Yam
Bt

niver
les d
octol
Porté
Prix
Surp
mièn
vées

de p
renci
Bougd
La 1
Dian
Jon §
296-3

Sain
La

vente

fruits
on vq
sitez
délici
pour
les a
se.
cette

vain ]
Sai

Or
 

 

 



Me-te
l'école
3-Nei-
» avec
grand
à curé

prési-
nonie
par-

petla
lélici-
8 éle-

a été
nfant
»deau
haret-
arrai-
Aarie-
teau,
e Mo-

le Vi-
Lynne
, De-
e Vi-
raine,
is de
des

» Sté-
+t de
Par-
le de
aine,

Mon-

fils
t de
née.

Rémi

erre
nce
lain

eau

Jub
nte-

gsi -   
  

i]
3
ig
Ï

 

  
aura soirée ex-prési-

dent en l'honneur

d'Yves Lambert, au do-

maine La Feuille

d’Érable de Sainte-An-
gèle de Prémont. L'ac-

eue se fera à 17h. 1 y

aura souper, soirée

d'animation et de dan-
se. Pour plus d’infor-

mations, Danielle au

268-5002.
Le 20 octobre, lors

d’un déjeuner, a eu lie
la passation des pou-
voirs du président sor-
tant Yves Lambert à
la nouvelle présidente,

Danièle B. Miller.

Ÿ hic]

Brunch du 10e an-

niversaire des Optibel-

les d'Yamachiche, le 27
octobre, à 10h, à La
Porte de la Mauricie.

Prix du billet: 12$.
Surprises aux 350 pre-
mières dames arri-
vées. Nombreux prix
de présences. Confé-
rencière invitée, Claire
Bouchad, sexologue.
La responsable est
Diane M. Trahan que
l’on peut rejoindre au
296-3226.

La campagne de
vente de gâteaux aux
fruits bat son plein. Si
on vous sollicite, n'hé-

sitez pas à acheter ce
délicieux gâteau. C’est
pour les Optimistes,

les amis de la jeunes-

se. Le responsable de
cette activité est Syl-
vain Désy.

Saint-Léon
On demande aux

. gens, de la paroisse,
. d’accueillir les jeunes,
le soir de l’Halloween,
le 31 octobre, entre
19h30 et 20h30. Ils se-
ront accompagnés des
membres Optimistes.
Tous les jeunes sont
invités à participer en
se rendant à la salle
des loisirs, entre 19h
et 19h15. Il y aura re-
mise de prix pou les
plus beaux costumes.
Une collation sera ser-
vie à tous.
Saint-Did

Lors du dîner du 6
octobre, la nouvelle
présidente a été nom-
mée, soit Gyslaine
Bertrand. Elle rempla-
cera François Labrie
qui a fait de l’excellent
travail. Bonne année
1991-1992 aux mem-
bres du club Optimiste
didacien.

  

 

I . ill

Le 13 octobre, Mme
Philippe Sylvestre
(Yvonne Deslong-
champs) du foyer Hé-
roux célébrait son 90e
anniversaire de nais-
sance en présence de
ses enfants.

Dupas
Les 70 ans et plus

d’octobre à l’Île Dupas
sont: Mme Hélène
Massé Degrandpré
(ler), Mme Louis-Jo-
seph Fernet (8), Mme
Angéline Désy (20) et
M. Arthur Courchesne

(30).
L'Echo offre ses

meilleurs voeux à ces
plus de 70 ans.

 

 

Berthier aura
égalementses

pompiers d’un jour  
 

 

Par Alain Bellehumeur

 

 

Berthierville aura aussi, dans le cadre
de la Semaine de prévention des incendies,
ses trois pompiers d’un jour, trois jeunes
représentant les écoles primaires Sainte-
Geneviève et Saint-Joseph, à Berthierville,
et Saint-Joseph, à Saint-Ignace. Une initia-
tive de la régie intermunicipale des incen-
dies de Berthier.

Des pompiers visiteront les jeunes à l’école.
Les enfants seront inviter à participer à un
concours sur la sécurité, la prévention incendie.
Des exercices de feu sont aussi prévus dans les
écoles à l’occasion de la présente semaine.

Visite
Les trois pompiers d'un jour, un par école,

passeront une journée avec les pompiers de Ber-
thier, visiteront la caserne, participeront à un
exercice.

Également, dansle cadre de cette semaine de
prévention, les pompiers berthelais participe-
ront à d’autres exercices de feu, dans des éta-

blissements sociaux.

La population pourra elle aussi rendre visite
aux sapeurs, dans leur caserne, le 25 octobre, en
soirée, ou le samedi, 26, à compter de 9h30. Des
vidéos sur la prévention seront présentésà cette
occasion. Un spécialiste des extincteurs et des
détecteurs de fumée sera sur place. Unebelle oc-
casion pourfaire vérifier les vôtres.

 

 

 

Phote Joan-Quy Pine

LOUISEVILLE: ils font une heureuse
Dans le cadre du Festival de la galette de

sarrasin de Loulseviile, quatre

commerçants, surnommés les “Folkioristes”
du Festival, offraient des bons d'achat d'une

valeur globale de 2,000$. |! s'agit de M.
Claude Pellerin de Pellerin Sports, Mme

Nicole Gagnon Picotie de Projection Mode
André Picotte, MM. Martial Glguère de J.A.

Glguère et fils liée. ei Jean-Piere Giguère de
la Bijouterie Giguère. Au centre de ls photo,
le Père Sarrasin. L'heureuse gagnante de ce
gros lot fort appréciable à ôlé Mme Reina

 

   
   Durand de Loulseville. J)

 

 

 

 
Jusqu'au
18 novembre 1991,
participez autant
de fois que vous
le désirez,
il n’y a rien
de plusfacile!
Aucun coupon de participation à remplir !  

l’unedecelles qui auront été
présélectionnées, vous vous mériterez
l'un des onze prix offerts - un grand prix
de 5 (XX) $ «10prix de 500 $ en argent

Chaquefois que vous payez avec votre
carte Multiservices Desjardins, les
coordonnées devotre transaction sont
automatiquement enregistrées. À la fin

de la promotion,si la date & l'heure
de votre transaction correspondent à

Du 21 octobre au 18 novembre 1991,
chez tous les commerçants participants

qui offrent le service Paiement direct
Desjardins,il vous suffit de payer vos
achats ou de faire un achat-retrait avec
votre carte Multiservices Desjardins et
vous serez automatiquement admis-
sible au concours.* * Les régiments complets de ce concours sont disponibles chez les commen, ants participants

sur le lermitoirr de la Fédératon des casses populaires Dewardns do centre du Québer

®@ La caisse populaire
Desjardins
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Calendrier
culturel)  
     LANAUDIERE
 

 EXPOSITIONS   
Auberge sur la fa-

laise, exposition per-
manente: Louise Lé-
vesque, relief; Jean-
Guy Saint-Arnault,
encre; Louise Cloutier
Filiatreault, huiles;
Lise Piché, aquarelles,
Rollande Goulet, hui-
les; Mario Primi, hui-

les; Galerie Aird, hui-
les; ;Marielle Mireault,
huiles.a Inf. 883-2269

Galerie Archam-
bault, du 20 octobre
au 3 novembre, Moni-
que et Gisèle Benoît,
peinture d'art anima-
lier. Thème: les oi-
seaux. Aussi, plu-
sieurs peintres célè-
bres. Inf. 586-2202
Auberge de la

Montagne Coupée,
lithographies de Jean-
Paul Riopel, Luis Fei-
lo, Fernand Toupin,
Stanley Cosgrove. Hui-
les de Julien Froment,
Albert Rousseau et au-
tres artistes lanaudois.
Gouache de Georges
Désir. Inf. 886-3891

Galerie Ombres
et Lumiéres, exposi
de Nicole Gélinas,
Michel LeRoux, Ma-
rcel Ravary, Stanley

Cosgrove, Umberto
Bruni, Denis Giral-
deau, Yvon Breton,
Jacques Poirier et
Louise Vincent. Inf.
839-3985

Auberge Ma Mai-
son, exposition de
Jeaanine Poirier (hui-
les) et Rose Nadeau.

Inf. 889-2296.
Bibliothèque de

Repentigny, 80,
boulevard Brien,
jusqu'au 30 octobre,
exposition "Voyage à
travers l'univers. Inf.
654-2345

Oasis du Vieux
Palais de Justice de
l'Assomption, en œ-
tobre, exposition de
photos architecturales
de la région de Lanau-
dière. Inf. 589-3266.
Musée d'art de

Joliette, jusqu'au 27
octobre, exposition
d'estampes produites
et mises en circulation
par le Musée des
Beaux-Arts du Cana-
da. Inf. 756-0311.

Galerie d'art
Manseau, jusqu'au 26
octobre, exposition de
peinture "Couleur de
Lanaudière”, paysages
de B. Missakian, Ro-
bert Ayotte, Marie La-
londe Mar La Gil} Inf.
759-2333.

Oasis du vieux
palais de justice de
L'Assomption, en

 

 

PÊCHEÀ LA TRUITE
SANSLIMITE DE PRISES

7 Jours par semaine
13$ parjour

Lac ensemencé régullèrement tous les jours.

AUSSI:DANSEUSES
les Jeudi, vendredi, et samedi.

BAR SALON SAPIN VERT
Saint-Angèle-de-Prémont

(819) 268-5549   
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» \ Date: 2‘ «lobre
Heure: 20h00

Coût: 5,00$
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( San \ Zan)

= D
S
M
A

+
1
%

54

octobre, exposition de
photos architecturales
de Laanaudière. Inf.
589-3266
Musée d'art de

Joliette, jusqu'au 27
octobre, exposition
"Satyres, cardinaux et
gueux”. Inf. 756-0311.

L'inscription au
calendrier culturel est
gratuite. Expédiez vos
communiqués deux se-
maines à l'avance ou
appelez au 753-7444
en demandant Made-
leine Michaud.

   MAURICIE

 

 EXPOSITIONS

Ÿ %

Galerie les 3 Ca-
nards, 261, Sainte-
Anne à Yamachiche,
toujours des exposi-
tions. Heures d’ouver-
ture, vendredi, de 16h
à 21h; samedi, de 13h
à 21h; dimanche, de
13h à 17h. Inf. 296-
3361

Archéologie, au
Musée d'archéologie
de l’Université du
Québec à Trois-Ri-
vières, pré-histoire
amérindienne en Mau-
ricie. Ouverture, de 9h
à midi, en semaine, et
de 13h30 à 17h, les sa-
medis et dimanches.

Atelier de l’artis-
te de Trois-Rivières,
exposition des oeuvres
récentes de Pierre La-

  

brecque (petits for-
mats). L'atelier est
situé rue des Ursuli-
nes, à Trois-Rivières.
Ouverture tous les
jours de 13h à 17, et
de 19h à 21h, jeudi et
vendredi.

Galerie L'Heu-
reux, exposition des
oeuvres récentes des
artistes de la galerie.
Ouvert du mardi au
vendredi, de midi à
17h ainsi que de 19h à
21h le vendredi. Les
samedis et dimanches,
ouvert de 14h à 17h.

Galerie d'art du
Parc, 864, des Ursu-
lines, à Trois-Rivières,
jusqu'au 17 octobre,
Monique Dussault,
"Images et souffles”,
5e festival national de
la poésie. Ouvert du
mardi au dimanche, de
14h à 17h, le jeudi et
vendredi, de 19h à
21h. Inf. 374-2355.

Galerie Entr'Ar-
tistes, 1243, rue Hart,
Trois--Rivières, exposi-
tion des oeuvres récen-
tes de 14 artistes pein-
tres de la région. Heu-
res d'ouverture: jeu-
di, de 14h à 21h; ven-

dredi, samedi,et di-
manche. de 14h à 17h.
L'exposition se renou-
velle à chaque mois.
Musée Pierre

Boucher du Sémi-
naire Saint-Joseph de
Trois-Rivières, jus-
qu'au 17 novembre, ex-
position Doucet-Saito,
sculptures, cérami-
ques, regroupant 30
oeuvres datant des
années 1966 à 1991.

Heures d'ouverture,
du mardi au diman-
che, de 13h30 à 16h30

 

 

 

“NOUVEAU:
BAR SALON BELLEVUE

Sainte-Ursule

Danse avec le groupe

VOLTAIRE
les vendredi et samedi

25 et 26 octobre.

Bienvenue à tous!

 

Solutions
de la page 10

Mot _caché:
CHÔMAGE

Mots croisés
734056789012  

et de 19h à 21h. Inf.
376-4459.

Atelier-galerie
Claude Mattheau,
Vieux Trois-Rivières,
jusqu'au 26 octobre,
exposition rétrospec-
tive de François Dé-
ziel, le peintre de la
Mauricie. Inf. 372-
9162.
 

SPECTACLE
   

Le 25 octobre, a la
salle Rolland Bru-
nelle de Joliette, a
20h, le groupe "Cha-
made de la Suisse,
composé de 9 voix et 3
musiciens, sous la di-
rection de Pierre Hu-
wiler. Chamade chante
du Rivard, Legrand,
Fugain, Negro Spir- |
itual et des airs de
folklore international.
Billets en vente à la

librairie René Martin
ou auprès des mem-
bres de toutes les cho-

 

  
panty!

La place
Auberge le Nid d'Aigle

21, route du Nord, Meskinongé, (819) 227-4557

STATION TOURISTIQUE

ECRIREEERATETE OT QUet le plazsr se donnent rendes-vous!

  

 

 

       
So

 

Musique

Michal Deeblene (clavier

est tougours làl 

 L'Halloween

FREI

  

  

upers

Danses
aadte et aimenches

  

  
      

   

  De Danse
Chantate Ferland (chanteuse)
Jean-Pierrenote dac-yokey

   

  
3 prix aux plus beau Costumes

  

  
   

TABLE D'HÔTE
DU VENDREDI AU DIMANCHE À COMPTER DE 17 H

Spécial 1 010

 

 
10 choixde table d'hôte
pour outement À PPS Lepri   

Côtes lovées
- Tournedos de boeut

- Tournedos de poulet

- Rb steak 8 on
- Cuisses de grenouilles

)

Et notre assietie de fruks de Mer à 15"* + laxe et pourboire
{trelvaré soupe, poinge, thé, calé, Led ei dessert du jour)

Pour groupe de 10 personnes el plus

La maison vous offre:
gâteau d'anniversaire gratuit

) Repas table d'hôte gratuit pour la personne fétée
{ou 50% de réduction, «il y à plua d'une personne lêtée)

 
   

  
    

 

   
RULER TEIU atmosphère (ATLI

- Brochette de filet Mignon

- Fettucini aux fruks de mer

- Brochetie de poulet
- Filet mignon au poivre vert

- Notre fameux Filet de porchaude

NB La cuisine est ouverte lous les jours de 8 h à 22 h

l nous reste présentement de la place pout vos partys des fates.

* Le Festival de la chasse se poursuit.”

 
J

IELEEEEEITES
+ .

Spécial
Anniversaire

(Naissance, Mariage etc. .

   

rales de la région de  

    

    

  
Lanaudière. Inf. 756-
1302.
 

 

PARTY D'HUITRES
organisé par les Chevaliers de Colomb

de Saint-Norbert.

ENDROIT: Salle municipale
DATE: 9 novembre, à 19h30 PRIX: 20$

MENU:Vins, fromages, hors-d'oeuvre,

soupe aux huîtres, huîtres fraîches.

Danse avec disco.
Information: (514) 836-3297 ou 836-6642   

1. Au lit avec Madonna

2. L'homme marié

3. Mes deuxvies

4. Cauchemar au 13e étage

5. L’audace d’un tueur

  

  

  

  

 

  

   

     

  

   

-FX2 (novembre)
-Voyous ou héros (novembre)
-Ragein Harlem (novembre)
 

de scène.

les “fans”,
showbusiness!

AU LIT AVEC MADONNA!
Découvrez à travers ce documentaire la vraie
MADONNA...drôle, choquante, femme d'affaires et bôte

Critique

ous l'avons vu pour vous

   
Un reportage que certains trouvent choquants mais pour

c'est un hommage à ce phénomène du

  VEà VALLIERES
VIDÉO-JEU inc.

10, Saint-Aimé
Louiseville 228-5355
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ÿ Quelques conseils
ÿ pour la salle de bains

Par F. Grégoire
Lorsque l'on décide de

réorganiser la salle de

bains, on peut en profi-

ter pour tenir compte
des nouveaux besoins

et de nos goûts qui

changentaufil des ans.
L'occasion est idéale

pour mettre en applica-
tion quelques petits
trucs qui sauront confé-
rer plus de beauté, de
confort, d'espace et de
commodité dansl'amé-
nagementintérieur de la
salle de bains.

Appareils sanitaires
et robinetterie
Si on doit changer la

toilette, on en profitera

pourinstaller unetoilette

La douche isolée de la baignoire permetà deux

silencieuse. L'espace
laissé libre au-dessus du
réservoir de la toilette
sera récupéré pour ins-
taller armoires ou tablet-
tes pratiques.

Isoler chacun des
appareils sanitaires per-
met à différentes per-
sonnesd'utiliser chaque
appareil en même
temps. L'intimité et le
coup d'oeil en sont gran-
dement améliorés.
Dans le même esprit,

on retrouve de plus en
plus la douche séparée
de la baignoire. Cette
dernière sera remplacée
par un bain tourbillon
seulement si cette
acquisition s'avère utile.

    

utilisateurs de se laver en même temps

   

    

Changerla robinetterie
peut transtormer com-

plétement l'apparence
de la salle de bains. On
en profitera pour choisir
une robinetterie qui offre
la présélection de la
température et le con-
trôle de débit.
Murs et planchers
Pour un plancher sans

Les deux éviers doivent être assez éloignés pour ne pas nulre aux

utilisateurs

NN MRD

tache et sans reproche,

de trés grands carreaux
aux couleurs et motifs
camouflants sont par-
faits. Le granite, la céra-
mique et l'aggloméré
sont souvent utilisés
Pour faire échec à

l'humidité, la céramique
recouvrira les murs
encadrant la baignoire,

ss

Jusqu'au plafond s’il y a

une douche, et la pein-
ture à l'huile couvrira les
surfaces restantes

Ambiance chaleureuse
et pratique
On pensera au chauf-

tage, pour qu'il nous

fasse apprécier la sortie
du bain ou de la douche,

  

et à la ventilation, pour
éviter lus problèmes
engendrés par l'humu-

dité

Abondante, la lumière

devra répondre aux dit.

férents besoins Lumière

tamisée d'ambiance
sous la vanité ou la co.

feuse suspendue. halo-

gène avec régulateur
d'intensité pour l'ensem-

bie de le pièce, iumière
d'appoint si on aime Ike
dans la baignoire.
rampe d'ampoules

autour du miroir A
maquillage pour un bon

résultat. etc

Les miroirs de qualité.

judicieusement placés.
peuvent être utilisés

dans la saile de bains

pour agrandi la pièce
 

Un ou

deux éviers ?
Par F. Grégoire
S1 l'on doit choisir entre

l'installation d'un seul ou
de deux éviers dans la

salle de bains. on se

basera strictement sur

deux critères primor-
diaux. Ces critères sont
la grandeur de la salle
de bains et ie nombre
d'utilisateurs qui y ont
accès.
Si l'on opte pour l'ins-

tallation d'un seul évier,
l’évier sur pied est choisi
seulement si les espa-
ces de rangement sont
très nombreux. On a
plutôt recours au meu-
ble si on a besoin de
rangement supplémen-
taire. On retrouve alors
la plupart du temps une
rangée de tiroirs d'un

côté et deux panneaux

sous l'évier central

Deux éviers
Deux èviers sont plus

pratiques si plusieurs

personnes utilisent la

salle de bains, mais 1ls

doivent être assez espa-

cés pour ne pas se révé-

ler nuisibles

En dessous de chaque

évier, des portes
d'armoires donnent
accès à des espaces de

rangement supplémen-

taires. Une rangée de
troirs peut séparer les

deux éviers et un com-

partiment camouflé sous
le dessus du comptoir

qui se lève pour ranger

les articles de toilette les

plus usuels est très utile

 

La mélamine

et le
Par F. Grégoire

K-2
Le K-2 est une alterna-

 

 

La personne qui aime
les lignes sobres et con-
temporaines, mais qui
ne dispose que d'un
budget limité, pourra se
tourner vers la mélamine
comme matériau pour
ses meubles. La méla-
mine donne un fini
moderne,facile d'entre-
tien et esthétique.

Stanley offre des portes de garage magnifiques, avec un entretien

minimum et une garantie de 5 ans.

LES PORTES DE
GARAGE ISOLANTES

Avantage

Si vous recherchez ce
qu'il y a mieux dans une
porte de garage isolante et
sans problème, vous

trouverez ce qu'il vous faut

Autres modèles

disponibles.

VENTEET INSTALLATION

tive intéressante puis-
que son coût équivaut
celui de la mélamine et
que, par son aspect, il
remplace bien le bois
massif dispendieux. Le
K-2 est un aggloméré de
bois avec unfini en bois.
Les finis d'acajou, de
chêne et de frêne sont
très populaires.

 

 

I. GAGNON & FILS INC.
MATERIAUX DE CONSTRUCTION
QUINCAILLERIE PLOMBERIE

150, Saint-Louis, Sainte-Ursule (819) 228-5506
Abonnés du téléphone Milot: Sans frais: 268-5524  
 

 

FENÊTRES ©

SUPERVISION |  

Bureau en mélamine Idéal pour les études
Photo gracieuseté de Structube
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L’ HABITATION ci ionDECORE
La mode actuelle
dans les couvre-planchers

 

De petits cabochons a travers de larges carreaux

Par Francine Tremblay

Pour determiner le type

«a couleur de couvre

plancher aoe sera le

mieux 1 faudra ten

compte outre notre goût
personnel de certains cn

torefonctionnels et esthé-

bqués de base auxquels

chaque sorte de couvre

plancher est assupette

Des tapis sur mesure

L'engant hotiqternpe le

“ape se voulait utOne

A tellegnent Lymnode cest

fone at. Onns roi,

Loge tnt Lane, vec de

pers patte der qu'on

vo hernia

Cre eee ex les

tft «+ glee qqun

goad et nee

Core te qe es te Tan

Be pages tort fn
eut pere Cap Lt

verte CT get qe pet

pear or Tape qu

ta hatiaique selon les

motif etre couleurs que

TOLL AUTOR, Choe,

Les tags oftrent Tavan

Lage Ore disponibles en

Une vanete de colons

presque anhe Notons

cependant que les teintes

de rnanvé prune et las

sont tres, on vogue présen

tement Toutes les temtes
de vend et de bleu ainsi

que le rosebois oben

nent aussile. taveurs du

consommateur Naturelle
ment Je, teintes neutres tel

le gné le beige otle taupe

sont toujours en demande

pour celui que protere Con

server 13 neutraldé pour

ses planchers afin de

soffar une plus grande

diversité options dane de
reste tedecoration

Le apr sont d'autant

pos tante dentreten de

nos jour. que la mode est

tésoument tournée vers

te tapes a pail tas On ne

rove plus quete sor le

mare he des Tapes long pod

que taiscient Torear oly a

QUEAIQUE, ANNEES MAIS QUI

se sont avères plutôt

astreignants quand

s'agissait de les entretenu

Les textures qui sont à la

mode actuellement sont

PELORLNPSLEOCTEVIPELIP AIS vows smb =PTT

les fin, velours pour teur

Plegance et les bouclés

pout lear resistance:

Le prélart s'est amélioré

1989 nous apporte des

modèles de prélan beau

coup plus esthétiques que
par le passé Quece soit
au niveau des couleurs ou

des motifs. les prélarts
ottrent un choix plus

moderne et plus diversité

On peut opter pour une

mutaton de marbre. de

granite ou de Céramique

des formes géométriques

ntéressantes, un design

moderne un dames ou

vocore un fleur ma

attention céne sont plus

we, grosses fleurs d'autre

tons ernie les leurs se

ont mnderneees Cer

pres pretereront ares © ou

lege andere of aves

Caanone bode fe

odeur ftterente Coe cae

dans dés ton pastels

on fhnnces les couleurs à

La mode sont le bleu le
vert of le tone

Les grands carreaux de
céramique et les

cabochons

La mode actuelle est

aux grands carreaux de

12° x 12 et même 16”
x 16° On envisage sous

peul'avénement des sur-

pronants 24° x 24"

Malgré que les plus

Yqros vendeurs demeurent

le blanc. le gas le beige

ole taupe les couleurs à

la mode pour la céram

que sont le vert le bleu

le rose bon de las de

Mauve el be prunes Boy a

aus bras coup donation

de marbre et de granite

| eres edge, ont toon

dere ox ste ae nom

breuses autres façons de

Jouer ve la fapouton

des tuiles de coranique

On peut mette une bot

dure de couleur differente

vN peut seulement repair

tr quelques tuiles de Cou

leurs différentes à centams

endroits du plancher ou

même s amuser a former

des dessins géomé

trques

Une rnode s est ceper

dant fermement implan

tee 1 5 agit d'ajouter des

cabochons à travers la
ceramque Ces petites
pieces de céramique sont

intercallees à travers les

grandes tuiles pour leur

apporter couleur et

dyamisme

Pour personnaliser son

plancher de céramique.

on peutl'installer en diago-

nale. en losanges ou

encore utiliser des tuiles

“de formes différentes, pat

exemple avec des coins

coupés La céramique
permet de s'amuser à
composer son propre
décor

Le vinyle, le bois franc
et le marbre

Les tuiles de vinyle sont
toujours populaires. Quoi
que les carreaux unis

soient les plus à la mode.

on peut aussi jouer avec
des carreaux de couleurs

différentes, on peut les
fare alterner en damier ou

mettre une bordure autour

de la piece Les couleurs
les plus demandées sont

le blanc, le noir. le rouge
et le bleu

Le bois franc se colore

Cette année, on voit une
nouvelle mode poindre à
l'horizon pour les plan-
chers de bas franc. Tradi-

tonnellement vernis, ces

planchers se voient main-
tenant recouverts de pein-

ture Les couleurs
préférées sont le rose, le
blanc. le bleu et le vert

 

Tondeuse

HRA215SXC

-Moteur de 45 HP

-3 vitesses

-Automotrice

-Roto-Stop

666°

 

Ramassez vos feuilles avec la

meilleure des tondeuses

 

Tracteur HTR3009
-Moteur 8.5 H.P.

-Embrayage

automatique

2 400°
+ 400%
ramasse-herbe

4

    

  
 

 
Pensez à l’an prochain…tondre la

pelouse ne sera plus une tâche ardue.

  

  

-Disjoncteur

 

-Prise pour charger la batterie

GÉNÉRATRICE EG1400X

.EFFICACE
SILENCIEUX
ÉCONOMIQUE

  
 

  

 

 

 

GIGLO-NETMP

RÉDUCTION DE

SUR TOUS LES MODÈLES

* Le marque préférée N° 1°

+ Capatité inégalée
© Pas de prélavage avec Maytag!

  

PROMOTION
EH AUCUN DÉPÔT

Eu AUCUN PAIEMENT
Eu AUCUN INTÉRET

Si payé en entier en janvier ‘92 sur

toutes nos marques d'appareils.
Sur approbation de crédit.

EPARGNEZ SUR TOUS LES MAYTAG!

LAVE-VAISSELLE SECHEUSES
A GRAND TAMBOUR

 

 

    

=

 
REDUCTION DE

$30
SUR TOUS LES MODELES
* La marque préférée N° 1°
* Ontfait leur preuve dansles
lavoirs libre-service

* Plus grande ouverture de porte

 
 

   

   
 

RÉFRIGÉRATEURS
MAYTAG

Nousles garantissons

jusqu'à l'an

yo et
out aomnen2d

bles" ev
| NOUS GARANTISSONS LA TRANSMISSION DE LA LAVEUSE POUR |

10 ANS OU VOUS SEREZ REMBOURSES.
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Changer les armoires

de cuisine peut

transformer le décor
Par F. Grégoire
Une façon radicale de

transformer l'apparence
de la cuisine consiste à
changerles armoires de
cuisine. Pource faire, on
optera pour un matériau
moderne,le stratifié, ou
encore un matériau
ancestral servi à la
moderne,le bois blanchi.

Le stratifié ou le bois
Les armoires de cui-

sine qui adoptentle stra-
tifié, peuvent se présen-
ter sous des formestrès
design. Ce matériau
moderne peut être
moulé pour obtenir des
formes arrondies. Très
résistant, le stratifié estee hes
   

 

  

 

offert en un grand choix
de couleurs.
Si I'on opte pour les

armoires en bois, la

mode actuelle nous

dirige vers des essences
pâles, telles que le meri-
sier ou le frêne, qui ont
été blanchies avec un
procédé de teinture
essuyée habituellement
choisie dans desteintes
rosées.
Comme nouveauté

intéressante, le verre et
le métal s'intègrent au
décor pour apporter une
touche moderne. On
remarque des panneaux
d'armoires et même par-
fois certaines tablettes

wd  

Une cuisine comprenant tous les nouveaux éléments de la décoration,

  

 

en verre. L'acier inoxy-
dable s'incorpore en
petites touches futu-
ristes.

Le comptoir
qui complète
Le comptoir complète

l'apparence de la cui-
sine en s'’harmonisant
avec les nouvelles
armoires. Le dessus du
comptoir se pare sou-

vent de granite. La
mode contemporaine

nous dirige vers des
bancs hauts en cuirette
noire très souple et en
métal pour prendre le

petit déjeliner.
Les repas journaliers

se prennent dorénavant
autour du comptoir ou
de la table d'appoint qui
le prolonge. Au-dessus
de la table d'appoint, on
remarque fréquemment
un treillis qui soutient
quelques plantes et qui
camoufle des luminaires
à l'hallogène.

TIN

tels que armoires en stratifié, portes de verre, polgnées en métal et table
d'appoint, dans un très beau vert mode.
Photo gracleuseté des Armoires de cuisine Bernier

  

Pour la chambre

à coucher, on opte
entre l’ancien

et le moderne
Par F. Grégoire
Dans la chambre à

coucher, la mode

actuelle nous amène à

choisir entre l'ancien et

le moderne. Le retour

incontesté du style victo-
rien, avec ses meubles

en bois d'acajou, fait le
bonheur des amateurs

d'histoire ancienne.
Celui qui opte pour

l'ameublement moder-
ne, se tourne vers le

stratifié à cause de son
grand choix de couleurs,
ou encore vers la méla-

mine en raison de son

coût très abordable. Le
style contemporain offre
des lignes sobres et
classiques.

Pour ce qui est de la

doulllette et des rideaux,
les couleurs de terre qui
se rapprochent de la

nature et les violets sont
actuellement les plus

populaires. Les motifs
sont soit très flous pour
le moderne ou très char-
gés pourle style ancien

II est de plus en plus

tréquent de retrouver

une chaise, un fauteuil
ou même un récamier
dans la chambre à cou-
cher pour meubler un
petit com lecture. Le

tapis demeure le choix

premier comme recou-
vrement de plancher

 

Ne pas négliger

le coin téléphone
Par F. Grégoire
Lorsque l'on aménage
l'intérieur de la maison,
on ne pense pas tou-

jours à l'importance du
coin téléphone. Ce n'est
qu'unefois installé, que
l'on s'aperçoit partois
des inconvénients de
notre choix.
L'emplacement du ou

des téléphones doit être
pratique, esthétique et
confortable. Que l'on
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Taux:

9.25%

Terme:

1 an

fermé

TAUX SUJET A CHANGEMENT
> SANS PREAVIS ET SUR

APPROBATION DE CREDIT

installe un seul ou plu-

sieurs téléphones, on
s'assurera de pouvor

accéder rapidement à
l'appareil si nécessaire

ll est possible d'amé-
nager un petit coin télé-

phone tout à fait char-
mant L'esthétique joue

un rôle primordial dans

l'ensemble de la décora-

tion et l'harmonie ne doit

a

 

ITATION àson DÉCOR—
donc pas être rompue par

la présence inopportune

d'un appareil téléphon:-

que qu! n'est pas a sa

place
Si l'on doit passer un

certain temps à parier
au téléphone. on sera

très heureux de pouvou

être assis confortable-

ment On y pensera
donc en aménageant

Le tapis est souvent choisi comme couvre-
plancher dans la chambre
Photo gracieuseté de Optimum Tapls-Décorstion
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_ SERVICES FINANCIERS
A L'HABITATION DESJARDINS
BIEN PLUS QU'UN PRÊT HYPOTHÉCAIRE!

Association des Caisses Populaires de la zone de Loulseville:
Maskinongé Louiseville Saint-Justin . Sainte-Ursule Saint-Édouard Yamachiche
Saint-Élie-de-Caxton . Saint-Barnabé Saint-Sévère Saint-Thomes-de-Caxton

Saint-Paulin . Comptoir Sainte-Angèle-de-Prémont
Charette . Saint-Léon-le-Grand

Saint-Alexis-des Monts  
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A VENDRE

  

   
Ameublement
Antiquités

110 Articles ménagers
115 Articles de sport

motorisés
Articles de sport
Embarcations
Machinene agncole

10. Pièces agricoles
Animaux
Outillage
Divers

150 Nourrture
155 Instruments

de musique
160 Vêtements
165 Maténaux de

construction
170 Bots de chauttage
175 À vendre ou

à échanger
Articles de bébés
Collections

180
185

PROPRIÉTÉS

200
205
210
215

De campagne
A revenus
Unitamiliales
Condominiums
Commerces
Maisons mobiles,
roulottes
Fermes - Terres
Terrains
Chalets

AMEUBLEMENT

100
À VENDRE

  

TTT Toa PiET SOU
> ” w

  VÉHICULES

    300 Automobiles
325 Camions
330 Pièces d'autos-

camions

      

 

  À LOUER

    
410
415
420
425
430
435

Chambres
Logements 1 à 4 1/2
Logements 5 et plus
Autos
Maisons
Bureaux - Locaux
Entrepôts
Chalets
Maisons mobiles,
roulottes
Drers
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450     
   SERVICES   
   

499 Agences de rencontre
500 On demande

personnes
On demandedivers

510 Divers
515 Recherche divers
520 Garderie:

Offre et demande
Cours - Enseignement
Occasion d'affaires
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530

     
            

 

PRIERES

  

  800 Au Saint-Esprit
810 Au Sacré-Coeur
820 Autres

   
    

     

divans 3 places, plus 2 fau-
teuils.- Bureau avec étagère.
Prix à discuter. Tél (819) 228-
5956
117148
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125ARTICLES DE
SPORT- A VENDRE

MOTORISES ACHETERAIS tracteurs en
marche ou délectueux Tél

1 1 5 (819 228-3735

À VENDRE

 

 

KUBOTA 4 x 4. B6200, 16

Les petites annonces
(514) 835-1212

mâle: 175$, femelle: 200$
Tél 819) 264-5573
nn

PULVERISATEUR d'herbicide
Technoma, 250 gallons,

tondeuse à fléaux, 6 pieds
"Raymower* Tél (819) 264

ès 19 heures
2803,apr 5 or Apso, Bichon Maltais, Shihzu,

Epagneul 11 races dispo-
nibles. Chiots à partir de 50 $

el plus. Tél: (514) 759-4599Mar (916)

  

ANIMAUX

CHIOTS Pékinois Lahsa-

FEMELLE et! taureau Here-
ford, pour reproduction Tél

(819) 296-3665 entre 11h30 et
18h.
116923

PERRUCHE avec cage blan-

che moderne, prix demandé

40$. Tél.. (819) 228-4192
117163

 

MOBILIERS de salon: 2

 

LE ROI du meuble usagé,
1211 boul Saint-Laurent

Ouest, à Louisewitle vente et
achat de meubles el appareils

électroménagers Maintenant

disponible grand choix de

pièces usagées Tél (819)

228-2960
112000

1 MOBILIER de chambre à
coucher en pin naturel

comprenant 1 lit d'eau,

bureau triple, 1 commode, 2
tables de nuit 1 mobilier de

salon en coin, brun. 1 poôle

électrique General Electric. 2

lampes de chambre à coucher

Le tou! en très bonne

condition. S'adresser à 130,
Pierre Laporte, Louiseville,

te (819) 228-3087
13718

BUREAU de travail, chaise,
commode double, table de

chevet, gris, idéal pour étu-
diants, prix: 125$ pour l'en-

semble (négociable) Tél.

(819) 228-5882 (sor) ou (819)
228-8431 (jour)
115386

BUREAU de secrétaire avec

chaise pivotante, très propre

2008 Tol (819) 228-4178 ou

228-9673
117326

ENTREPOT du Meuble vente

et achat, meubles et appareils

électriques neufs ou usagés.
au 30. 3e av louiseville Pnx

spéciaux sur Notre Marchan-

dise en magasin Tél (819)

228-9788 ou rés 228-9196
114016

MOBILIER de cuisine en

chène blanchi (fini rosé) table
ronde avec pied central e! 6

chaises, neuf Tél (819) 228-

8725
17143

MOBILIER de salon: 1
causeuse et 1 fauteuil Lazo-

boy “El Ran”. comme neuf.
vendrais moitié prix. Tél

(219)228-3413
"mm

 

SOFA 3 places et fauteul,
slyle modulaire, idéal pour

chalet, Prix: 175$. Tél: (B19)

228-2766, demandez Rachel.
111647

 

ACHETERA'S 3 roues e! 4
roues, motoneiges en marche

ou délectueuses Tél (819)
228-3735
092890

 

ACHETERAIS ski doo Bom

barder en étal de marche ou
non. des chenilles JS ou
autres, chaloupe, canot. 3 ou

4 roues, tracteur ou acces

sores de ferme Aussi roulot

tes. autos et petits Camons

pour la “scrap” Tél (514)
836-7459
112471

ARTIC CAT Panthère 1976,
très propre, bon état: 500$

Fusil Mooseberg, calibre 12,

pompe. à l'état neuf: 325$
Tél 819) 228-3827
11708

MOTO Honda CB 400F, 1989,
4 cyl., bleue, avec 2 casques

"full face”. Vaieur de 5,500$.
Flambant neuve, faut voir! Prix

à discuter. Tél (819) 228-
3648, après 17 h
116138

MOTONEIGE “Artic Cat”,
modèle El Tigre 5000 SA,

1978, très propre, prix: 800$
discutable. Demandez Michel.
el. 514) 885-3245

MOTONEIGE Yamaha V-Max,
535 cc., 1989, prix: 5,000$.

Tél. .aprés 18h, au (514) 836-
7217
116847

MOTONEIGE Polaris 1991,
650 RXL, balance de garantie
1 an, a vendre. S'adresser a

Normand Lessard, tél.: (819)
228-2711
118697

 

ARTICLES
MENAGERS

1 1 0 A VENDRE

VENTE e! achal. Laveuse,
sécheuse, poôle, réfrigérateur
usagés ou reconditionnés,très
bonne garante. Hervé Dupuis

Service, 104, Notre-Dame,
Saint-Alexis-des-Monts. Tél.

 

APPAREILS ménagers usa-
gés. 1 an de garantie. 135,

rue Baril, Louiseville. Tél.:
(819) 228-5790 et le soir au
{819 228-3162.

 

CUISINIERE électrique blanc,

 

SCOOTER Yamacha Zuma
Riva, 1989, 3 000 km, très
propre, 49 cc, prix :950$. -

Podle-toyer Olympique 2000,

prix: 500$. Tél.:(819) 227-
4646
116832

 

EMBARCATIONS

1 23 A VENDRE

CHALOUPE Cadorette, fond

double, en fibre de verre, 14
pieds, avec moteur Johnson

hors-bord 20 forces. Le tout en
excellente condition et à un

très bon prix. Tél.: (819) 228-
4754 aux repas et soir.
117203

 

 

 

 

forces, diesel, avec buckel
1080 heures, comme neuf,

7,700$. Tél. (819) 268-2198
117333

135
ALIMENTATION : chiens et

chats, nourriture chiens 22%

protéines en vrac: 10,49$ -

140 Ibs. Aussi nourriture a
chiots et chats. Tél: (819)

À VENDRE
 

TRACTEUR Oliver avec
soulfleur à neige, pelle en

avant, 70 forces, Prix: 2 500$

Tél 819 227-4687
1171

 

 

377-3015
114821

PIÈCES ATTENTION chasseurs: chiots
Labrador noirs et Epagneuls

AGRICOLES Bretons, excellente lignée

Tél. (819) 377-3015130 eh
À VENDRE  cuioTsSchnauzernains,

enregistrés, 6 semaines le 25
octobre, queue non coupée,

ANTENNE-ARBRE-SERVICE|))
(ratez PAS QU'IL SOIT TROP TARD POUR VOS ARBRES!

 

 

  

 

Berihierville - Louseville - Tro1s-Riwvierer LOVISEVILLE: (819) 228-3355 BERTHIERVILLE: (514) 836-2752

LECHO)
DE LOUISEVILLE BERTHIER

 

Pour information:

SAINT-GABRIEL-DE-BRANDON

Mme Rita Gagnon
(514) 835-2804

BERTHIERVILLE
Mme Michelle Gadoury

(514) 836-6210

CAMELOTS
DEMANDES

Garcons ou filles
Pour information:
Mme Rita Gagnon
(514) 835-2804 
 

 

 

Frigidaire Detuxe, 75$. Têl.: -

813,2284486 MACHINERIES
AGRICOLES

=== COURTIER

SIA.

 

 
 

Spécialiste: Résidentlel - Commercial

Vente - Achat - Immeubles

LUCIEN SERGERIE

Rés.: (819) 227-2875

1-800-567-2934, code: 370-0409

Consultez:

Agent immobilier |  

 

A Lahaie of CDolit
Arpenteurs-géométres

Denis Lahais 8 Sc Arp Ag
André Petit. ® $c Arp Ag

 

(819) 228-3608
228-8355

200. ave Sainte-Marie
Louiseville, QC JSV 1E9     

|
I
|

J
|
|
|
I

|
1
|
J
I
|
|
|
I
|
|

erreur doit nousêtre signalée avant la seconde

|
1
J
I
}
J
1
l
|
I
|
|
I
|
|
|
|
l
1
|
I

  

 

CHIOTS Shiatsu, pure race,

vaccinés, non enregistrés,

250$ chacun. Tél: (514) 836-

PETITS chiots Cooley, couleur
sable et blanc, et aussi tri-

colore; âgés de 1 1/2 mois
7217 Prix: 100$. Appeler au (819)
116848 268-2407

116591

m—————————"|

 

Utilisez ce coupon pour toute commande de
petites annonces ou passez à nos bureaux.
Toutes les annonces sont:

PAYABLES D'AVANCE
4,25 $ la parution pour 20 mots et 15€ du mot
additionnel.+ 7% (T.P.S.)
20% d'escompte pour
subséquentes (3,40 $).

les semaines

La date limite pour faire paraître une annonce
classée est le lundi à 11 h précédant la pro-
chaine édition.

ERREUR: La responsabilité de notre journal
est limitée à la valeur de l'annonce et toute

parution, sinon nous ne saurions accorder une
nouvelle parution.

Indiquez dans quelle rubrique vous désirez que
votre annonce soit publiée. [

INSCRIVEZ VOTRE
ANNONCE ICI:

 

 J Montantde I'annonce ...

| taxe 7% (T.PS.)

Montant total

Faire parvenir à:

- Nombre
de parutions
demandées

 

   

LECHO)
L'Echo de Louiseville / Berthier

50, rue Saint-Aimé,

Louiseville (Qué.), J5V 2A7

i AUTRE SERVICE:
Pour aquitter vos petites annonces au

| moyen des cartes Visa ou Master Card,
vous n'avez qu'à donner votre numéro d

Lone en téléphonant 4 nos bureaux. '  
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Me PaulYanakis
AVOCAT

725, Montcalm
Berthierville

(514) 836-3717
Télécopieur: 836-1749

    

  
 
  

   
ME FRANÇOIS RIOUX

-avocat-
40-A, FUSEY, 200, Ste-Marie,
Cap- de la-Madelaine Louiseville
G8T 2T5 J5V 1E9
Tel: (819) 374-5666 Tél: (819) 228-9128  
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“fers 227-4973

VACHES fraiches vêlées ou
devant vôlées sous peu Tél

{haze2? DIVERS

 

A VENDRE
———

1 TELEX Télémode 1000 S.
année 1986 S'adresser à
Imprimerie Gagné Ltée. tél

(819) 228-2766 et demandez
Gaston
7852

OUTILLAGE

1 40 À VENDRE

MACHINE à souder, Lincoln,
400 ampères, en parfaite

condition. Possibilité avec
camion 3 tonnes prix raison
nable (C'est une diéset) Tél

{819 227-4687
17157

 

 

40 PIEDS duck, 57x12" pour
chauffage - 2 chaises pivo

tantes - Souffieur 4 neige 22

po -Jouets pour enfants et

bicyclette - 24 portes armoi

 

 

 

 

Bur.: (819) 228-5141
Res.: (819) 228-3553

v

- Michel Bentrand » AA CGA
 

Dubeau Perreault ef Melo
 

CWOCAS
Serge Dubeau 228-3949

JeanPerreault 228-5529

André Mélançon 228-5529

21. rue St-Marc. Louiseville (Quebec) J5V 2E4

Comptable GénéralLisenc

21, rue Saint-Marc, Louiseville   
 

 

  
 

Michel Bellehumeur
Avocat

Bow. Laporte. vive stre. DBellchumeur

BERTHIERVILLE . JOLIETTE
700, rue Frontenac 386, boul Manseau

Mercredi : de 19h à 21h Lundi, mardi. mercredi,

Jeudi : de 8h à 17h30 vendredt

Tel .836-7066 Tel 759-7788

 

  

 

 

 

 

 

Broue-Vin R.S. Enr.
 

 

Produits et accessoires pour bières et vins maison
Dépositaire des produits Bellerive

GROS ET DÉTAIL

Vos conseillers:
Raymond et Stéphane Milot

1271, boul. Saint-Laurent Est, Louisevilie

(819) 228-8894   
  

 

 

{ Pour une meilleure santé!

Téléphonez

Pour urgence ou rendez-vous:

(819) 228-3005

Rés.: (819) 296-2210

Dr.Guylaine Lessard pc.
CHIROPRATICIENNE

255, avenue Saint-Laurent, Louiseville

  

      

 

 

 
MICHELE CHARTIER

comptable agréée

* Tenue de livres

*Planification fiscale * TPS, Etc

1051, boul. Saint-Laurent Est, Louiseville

*Déclarations d impôt

  
 

 

(819) 228-2791

Lesssard
& Bérard
c.a.

 

 

Luc Lessard, c.a.

Stéphane Bérard,c.a.

Jean-Guy Plourde, c.a.

415, av. Sainte-Marie, Louiseville

(819) 228-2021 / 3685- Télécopieur:(819)228-8282

8520, Saint-Hubert, Montréal (514)381-8220   
 

<<L'entreprise. le dynamisme d'une société » -

Louis Cart
Comptable agréé

 

Francine Turcotte. c.a.

38, Grande Carrière, Louiseviite

Télécopieur: (819)228-9698
(818) 228-6518

 

 

 

 

Deschesnes . Alin Deacheanes a

@

Laterreur PanelJaterreur, cr
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COMPTABLES AGRÉÉS
 

3675, Chanoine Moreau #102

Trois-Rivières (Québec)

G8Y 5M6
(R19) 378-4554 Te

 
r: (819) 372-5579 |  
 

 

2870
117068

ABRIS d'auto en toile pour
l'hiver Toutes grandeurs vous

sont offertes en spécial ex
11 x 16 à 390$ et 11 x 20 à

449$ S'adresser à Quincaille

ne Paul Lacourse. (819) 227
4555
115363

ASPIRATEUR central neul. de
marque Beam Installation
comprise par ls compagne

Valeur de 1 3508. laisserais 4
900$ Tél (B19) 228 3648

rès 17h
116844

ATELIER R Vallée. overiock
el simple à louer, avec option

d'achat Dépositaire Brother

Siruba, Kingtex. Consew

Plat Tél (B19) 373-3001
096794

ENTREPOT des Encans chez

Ti-Jean ouvert tous les jours

Bric-à brac les samedis et

dimanches Vendons meubles

usagés. pobles. réfrigérateurs
laveuses, sécheuses, articles

pour bébés, antiquités. beau

coup de menus articles
etc Encan chez T1 Jean.

2251, rang des Pins Rouges.
St-Alexis des-Monis, (819)
265-3144
112099

EVAPORATEUR à eau d'é

rable, 2 1/2 x 11 pieds. bon

pour BO0 à 1200 coulisses, en
trés bon état. Prix 600$
Telgeta) 836-3865
117061

FENDEUSEà bois qui s'a-

dapte sur un 3 points

Cheminée pré-fabriquée 25°
long. 8” de tuyau - Moteur

G.M. 350, V-8, en bonne

condition - Vend et achète voi-

tures de toutes sortes.-Selles
et altelages. Tél (829) 227-

2253
117330

FOIN de mil fait Mi-juin. Tél
(819 227-4761
17067

GENERATRICE 15 kw de
marque Babson Bros, sins:

talle directement sur tracteur

de terme, 1 BOOS. - 1 géné-
ratrice 15 Kw, R.PM. 1200, de
construction robuste, sans

moteur. 600$. -| moteur élec-
tique 110/220, deux forces,

200$. Tél. (819) 265-3938
117151

IDEAL pour chalet ou élu
diants. mobilier de Cuisine

(Carrier) de style espagnol

(table et 4 chaises en currette).
accessoires de salle de bain

vert menthe (rideaux de
douche et de fenêtre en plein

jour) poubelles, boite à

kleenex, etc, en céramique

menthe. Aussi collection de
livres Walt Disney (enwiron 40

volumes) très propres. Linge

pour garçons grandeur 10-12.
Tél. (819) 228-3648 aprés 17

h.
111339

LIT baldaquin blanc, 54™ 458.
1 foyer artificiel électrique et
grille: 25$. Coiffeuse avec
miroir: 20$. Lit antique en bois
75$. Lampe à l'huile: 10$
Cruche en grès: 10$. Chaises
en bois. 3$ chacune Gros
radio en bois. 40$. Table de
salon: 5$. Vaisselle ancienne
e! bibelots, aubaine! Tél

89 228-4777
17335

MACHINE à coudre plain
industrielle, avec ban d'huile
Tél (819) 228-3721. le soi
nx

NOS POELES Napoléon et

Campagnard sont présente
ment en rabais Epargnez

Jusqu'à 300$ sur certains

modèles Passez nous voir à
la Quincaillerie Paul Lacourse

à Maskinongé (819) 227-4555
100853

PERCEUSE à glace, de
marque Eardh King 11. 3 1/2

forces. B 1/27 trou année 1986.
225$ - 1 motoneige Skidoo
Olympique 299 cc, 1972,
1508. Tél. (514) 836-6831
117138

358. lable de Wiéphone25%.

lustre de plafond en bos, 258,
2 tables de salon vitrées. 10$
ch. 3 commodes 4 bros, 15$

di, 1 sommier de 54", 25$ . 1
coffre 72” pour Ingene. 20$. |

fauteui! bercant pour enfants

10 $, 3 tricycle pour enfants
108. | chaise bercante enfants

en bois. 10$ Tél (819) 296
2434. après 18h
117144

POELES à combuston lente

2 portes paysagées direc
tement du fabricant Prix de
gros 395$ (valeur de 799$). 8

modèles. garantie de 5 ans
Podies miniatures pour chasse

et pêche. cheminées pré
fabriquées 2 100 degrés. 35%

de rabais Tél (514) 246
2851
116427

REMISE de 8 cons
fruction * an, pnx à discuter

Tel Bro 2212735
11°28$

2

SCIE électrique pour balle
ronde 1 antiryade 15 ar

pents de luzerne à vendre

deboul, Je coupe ! mangeoi
re à foin, longueur 22 pieds
Tél (819) 228-2277, St-Léon

le-Grand
117142

SET de cusine en trône avec
lustre, 250$. set de salon en

pin, 500$, fauteuil berçant.
très propre. 200$. rotoculteur
Mastercraft, 3008. Go Car.
500$ Tél (819) 264 5686
116839

SOUFFLEURSà neige, 7? e18
forces Compresseurs 2 et 3
forces Poôle à combustion

lente et fournaise à bois

Néons assorus Tôle neuve

Tél (819) 268.2367
11689.

SOUFFLEUR 8 forces. equi
pé Téléviseur couleur Zenith

avec meuble Tél (819) 228
5777
116850

STORES verticaux couvre-lits,
rideaux, loiles Rabais jusqu'à

70% Spécialiste 25 ans
d'expérience en décoration

Service à domicile gratuit
Service après vente impec-
cable. Commercial et résiden

del Draperies de la Mauricie,
186, rue Principale, Saint

Bonitace, tél (819) 535-2715
093004

TRICOTEUSE de marque Sin’

ger. avec tous les accessoires
et le livre d'instructions Pour
miormation, tél (819) 228
3396 après 6 h
117070

 

NOURRITURE

1 90 À VENDRE

PATATES à vendre, blanches

ou rouges el papales Jumbo
pour frites S'adresser à

Gérard Bergeron, St Léon.
16 819 228-3936

 

 

VETEMENTS

160

MANTEAU de fourrure, renard
norvégien argenté. grandeur
10 ans pour dame. 500$ Tél
(819) 265-3142
17110

À VENDRE
 

VETEMENTS pour dame.
robes et manteau, grandeur
10 ans enwron - Sota ht Kroler,
2 places. Cause décès Téôl
(81a 536-3685

 

MATERIAUX DE
CONSTRUCTION

165
A VENDRE
 

Bois de construction Portes

d'acier, etc Tél (819) 22°
5437
115081

BOIS DE

CHAUFFAGE

1 70 A VENDRE

BOIS de chautllage sec
érable, Merisier hôte 100%

bois dur T6! (514) 885 3594
le Malin avant 9h. le "di ou le

souaprès 6h

BOIS sec 95% en érable
lol JoBIG 362
nn

  
BOS de chauffage à vendre à

Sant leon Te (819)8
3521 le sou
"08

 

 

ARTICLES DE
BÉBÉ

180
À VENDRE

2 BASSINETTES (1 grande
petite). parc, chaise de lable
atc Aussi linge de bébé Tol

(819) 228-8837 le soir de
prétérence
117140

 

PROPRIÉTÉS
DE CAMPAGNE

200
YAMACHICHE Jolie cana
dienne, prerres des champs. 3

chambres. taxes 966$. peux
en bas de l'évaluation,

69,000$ négociable, garante
APEC René Bernard. La

c tale. 161 (819) 371.2722

A VENDRE
 

 

PROPRIETES A
REVENUS

205
IMMEUBLE 12 logements
rénové, bien situé, bonne

tentabilné, prix intéressant
Pour informations supplémen
tarres, Jeanne B_Rabouin tél

(819) 228-4095. Groupe Im
mobibet S DG courtier
117337

À VENDRE
 

 

PROPRIETES
UNIFAMILIALES

21 0 A VENDRE

MAISON à vendre. située à
281, av du Parc, Louisaville.
sous-sol loué, meublé. in

cluant laveuse ef sécheuse

payantes, revenu de 555$ par
mois S'adresser à 401, 7e

rue, Lou»seville Tél (819)
228-4877
090768

 

LOUISEVILLE centre-ville. au

181 Ste-Dorothée. 5 1/2 pces.
avec grand garage. prix à

discuter Tél (819) 228-8592
ou 228-9561
115062

MAISON en briques, 6 1/?

pces, planchers en parquel

terre, située près du centre
commercial, au 50, 5e Ave

nue. Louiseville Possibilité de
loyer au sous-sol Tél (819)

© 228-4246 ou (819) 265-3998
117202

ST-GABRIEL de-Brandon 2
Masons sur le Même terrain
Près du Métro Tél (514) 756-

£
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ST-JUSTIN maison a vendre

par le propnétaire. 27° x 42°.
sous sol hr terran de 70 000
pieds carrés, aménagement

paysager. entrée asphaltée.
grand patio arrière, prête à

être habitée. située dans le

village de Saint Justin Infor
mation (819) 228 2766 ou

228 3087 demander Gaston

Alane
11087

LOUISEVILLE Une maison
qu'il faut visiter. intérieur

rénové. belles grandes
pièces. garage. abri d'auto, loil
1990. prix de l'évaluation

Louiseville Bien vivre sans se
ruiner dans une résidence 5

1/2 pièces, sous sol 3 1/2
pièces loué 270$/moi8, prix
raisonnable Téléphonez moi

l ouisevilla Pnx réduit, duplex

situé dans Grande Carrière.
piscine 20 x 40. garage

chaulté et isolé, idéal pour

propriétaire occupan! Yama
thiche 44,000$ négociable.
Hivière du Loup. belle

résidence reconstiiuée, pato.
cheminée. grand terrain

Jeanne B Rabouin, 1él (819)

228 4095. SG Courtier
117338

 

MAISONS
MOBILES-

ROULOTTES

225
À VENDRE

MAISON mobile très propre.
12' x 40’, Champignon Maison

Mobile. à 1/2 pos. sur terrain

150 x 100, à Louiseville Plus
temise Prix à discuter Tél

(1707 1439

MOTORISE 1989. Elle 25
pieds, 2 airs Climatisés.

couche 6 personnes. Bayeur
Auto Enr, 821, Rang des
Cascades, Berthier Tél (514)

836-3917
105831

FERMES-
TERRES

230
UNE terre de 100 arpents et

une autre de 20 arpents Tél
27{8192 4445

A VENDRE

 

REE

 

 

 

COIFFEUSE
avec expérience
DEMANDEE

(dans la région de Louiseville)

Personnes intéressées:

(819) 268-2145
 

 

$ PROBLEMESFINANCIERS?
. Industriel. Commercial.”
50 000$ à 1 million et plus

pour tout genre de commerce

Refinancement / Marge de crédit v'
Réorganisation financière J

$ Capital de risque, etc.

INF: (418) 849-7134

GÉNÉRAL ACCEPTANCE CORP. LTÉE
Expert en financement

$ Depuis 15 ans à votre service
Demandez notre dépliant
 

 

OFFRE D'EMPLOI

LE CENTRE D'ACCUEIL DÉSY INC.
est à la recherche d'INFIRMIÈRES
ayant des affinités avec les personnes

âgées pour LA LISTE DE RAPPEL NUIT,

JOUR SOIRÉE.

Faire parvenir votre curriculum vitae à:
Francine Coutu, D.S.1.

90, rue Maskinongé, C.P. 840

Saint-Gabriel-de-Brandon

(Québec) JOK 2N0
(514) 835-4712
 

 

TERRAINS

235
TERRAIN commercial a ven

are coir Sant Laurent et 76

Avenue à | ouiseville 95 x
75 Tél (B19) 278 2797
2007

À VENDRE

ATTENTION! Vous avez un

terrain à la campagne! Vous

voulez vendre. je suis ache

teur Paierais comptant Par

ncuber Tél (514) 471 7562
116578

CHALETS

240
À VENDRE

CHALET 15 x ?0, fim chaud.

prôt à déménager 3 poôles à

bois Tél (819) 228 2100
117040

ST-PAULIN Chalet suisse à
flanc de Montagne, avec vue
sur nvidre-du-Loup, environ 2

arpents. au 3751. Lac Ber
geron, habitable à l'année, prix
demandé 35,000$, près de la

Station touristique Le Balu

chon
116888

AUTOMOBILES

300
À VENDRE

 

 
 S330

LÉCHO)
SI le domaine des communications

vous passionne;
SI vous êtes une personne dynamique

avecle sens des responsabilités
et de l'organisation;

SI vous avez un goût inné pourla vente;

VOUS ÊTES LA PERSONNE QUE
“ NOUS RECHERCHONS

POUR LA VENTE
D'ABONNEMENTS À DOMICILE.

Salaire très intéressant.

  

Auto nécessaire.

Contactez: Pierrette Alarie
Directrice du tirage

Région de Louiseville:

(819) 228-5532
Région de Berthier

(514) 836-6210

   

  

 

( aN |

Une carriere ©
votre compte

U“AGENCEDE DISTRIBUTION”

Franchise

disponible BOISCHATEL

pourla erdeii
région de .
Louiseville

® Investissementinitial minime
u Posséder une attitude de vente, mise
en marché et service à la clientèle

u Posséder un camion de livraison
m Territoire protégé
u Clientèle établie dans les secteurs

résidentiels, commerciaux et détails.

Cette offre s'adresse aux particuliers
et/ou entreprises.
Prix intéressant et avantages pour
profitabilité immédiate.
Faites parvenir votre curriculum

vitae à:

Eau de source Boischatel

2165 rue Lavoisier

Sainte-Foy (Québec)
G1N 4B2

Attention de: M. Gilles Binet

1-800-463-1542  
7

 

 

 

 

Pour vos travaux

de maçonnerie,
consultez des

 

 

   

spécialistes.

Nicole Larose

Conseillère

e de briques
de la

Mauricie inc.
Spéclalité: produits de maçonnerie
Briques d'argile, de béton, de calcite

Pierres de toutes sortes etc.

2093, rue Bellefeuille, Trois-Rivières

(819) 371-9455   
 

ALUMINIUM >>
Vente et

installation

  
Rampes, auvents, colonnes, per-
sennes. grilles de sécurité. balcons /
de fibre de verre. escalerssemar-
ques de fout genre. soudure
générale.

  

Estimation
gratuite.

[4

Lucien Duranp
174, des Ambroise

Saint-Léon

(819) 228-2068 
 

 

 

1ri

 

 

 

DR RICHARD GAGNON
CHIRURGIEN _ DENTISTE

Du lundi au mercredi:
de 13h30 à 21h

le jeudi: de 9hà 17h

452, av. Saint-Laurent, Loulseville
(819) 228-9411 - SI occupé: 228-8260
 

 

CLINIQUE DENTAIRE
Dr Robert Chaput
Dr Claude Chaput

Dr Yvon Simard
Dr Josée Brodeur

CHIRURGIENS DENTISTES

Heures d'ouverture pourles 2 cliniques:
Lundi au vendredi: 8 h 30 à 20 h
Samedi: 8 h 30 à midi (Louiseville)

9 h a 15 h (Berthierville)

255, av. Saint-Laurent, Louiseville, (819) 228-5577
771, rue Notre-Dame, Berthierville, (514) 836-2033

 

    
 

Urgence acceptée.

Dr Ghislain Lévesque
Dr Edith Mercier

CHIRURGIENS-DENTISTES

Pourrendez-vous: (819) 228-5515

Lundi au vendredi: 9 h à 21 h

Samedi: 9 h à midi (saufl'été).

45, av. Saint-Laurent, Loulseville
(Clinique Multi-Services)

erJ)
(819) 228-9998

   
 

 

 

 

Sur rendez-vous

Jocelyn Michaud, d.d. d
Denturologiste

1040, rang Petit-Bois, Louiseville
(à la hauteur du Coq des Prés)   
 

Oo! (819) 228-4090

A YVAN CLARK
GILLES LESSARD

Denturologistes

Fabrication et réparation de prothèses dentaires

45, avenue Saint-Laurent (Clinique Roy et Picotte)

Louiseville

JEAN-NOEL SIMARD, D.D.
Denturologiste

Fabrication et reparation de

prothèses dentaires.

220, avenue Saint-Laurent

Bur.: (819) 228-3800

 

 

SUR RENDEZ-VOUS

 

Louiseville   — A
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Informatique es

D.L.  

Caisses enregistreuses “Sharp” prêtes pour la T.PS.
Système comptable Fortune 1000

Systeme électronique d'envois postaux
Vente - Location - Service

Tél.: (819) 377-5546
Télécopieur: (819) 377-3483

131, rue Sylvain, Pointe-du-Lac Denis Pratte    

8
3

 

 

 

  
 

ES

15

GHISLAIN LAMBERTIng.
Consultant en environnement

Drainage souterrain
. Entreposage de fumier

{ Sol et Béton)
» Construction Rurale
» Analyse de sol

Berthierville

514-836-2681

» Test de béton
« Surveillance de chantier
» Fosses septiques
» Champs d'épuration

Cap-de-la-Madeleine

819-373-3800   
  

 

 

 

  BELAND'& CAUMARTIN
NOTAIRES

Bernard Sylvie
Béland ; Caumartin
21, rue Saint-Mare 1930, rue Principale
Louiseville y
Bureau: (819) 228-2922
Rés.: (819) 228-3411

Cessionnarres des greffes et des dossiers de
Me René R. Béland

Me Carole Me Murray

Heures d’affaires: 9h00 à 17h00
Le soir: Sur rendez-vous  

Sainte-Ursule
Bureau: (R19) 228-4408

Me Charles Milot

  
 

 

 

res

otte)

(819) 228-2793

MASSON & LEVASSEUR
NOTAIRES

Me Michel Masson et Me Luc Levasseur
Cessionnaire des greffes de Me Jean-Paul Chevalier
Me J. A. Coutu, Me J.HM. Coutu et Me J A. Ferron

200, av. Sainte-Marle, Louiseville
 

 

 

 

us

ville 
(819) 228-2915

YVON MILOT
NOTAIRE
 

Cessionnaire du greffe de
Me P. Fleury et Me Jos Langiois

222, av. Saint-Laurent. Louiseville

 

 

  AYAnv Me Isabelle St-Yves
 

 

Notaire & Conselllère Juridique

ur.: (819) 228-8356 Rés.: (819) 228-9814

(514) 759-1355

677 rue Principale. Saint-Léon

(Québec) JOK 2W0  

 

1984 CHRYSLER Le Baron

décapotable, Ioul équipé. loit,
pneus. suspension, direction

neuve. très propre. prix

5.0008 Int Fernand Assehn,
tél 514) 752-0235
117324

1984 HONDA Accord, 114,000

km, 5 vitesses. peinture el

treins neuls 3,000$ Tél
(819) 228-5844
1171

ACHETONS voitures d'occa

SION. CAMIONS. pick-up, Chew
Van Payons comptant S'a

dresser à Noël Auto Enr, 541.
boul St Laurent est. Lourseml

le. tél (819) 228-9786
044362

BUICK Century. 1975, 57 000
milles, propre, bonne mêca

nique, 350$ Tél (819) 228-
9866
117131

CAMION GMC, 1979, avec
dompeuse, en parfaite

condition, Sierra 7000, .Pnx à

discuter. Tél. (819) 265-3015
116927

CHEVETTE manuelle 1986
Doster automatique 1984

Sundance automatique 1988

Tel.(819) 268-2379
11689:

 

 

 

Q
AU BLE D’INDE

{grains de mais)
SUPER ECONOMIQUE

ET ECOLOGIQUE     

   

  
COMBUSTION
POELE A

LENTE
ANCETRE
Prix reg

675%

ALami dureoyer:|
3800, boul Saint-Joseph, Trois-Rivières, (819) 371-1696

Une division de pipe

henge

SPECIAL
PNY

=41 5°

  

 

   
NAS

 
   
 

DODGE Aspen 1978. beige, 1
seul propriétaire, 6 cylindres. 90,000 km. en bon état.
penché, huilé tous les ans.

5.0008 Tél (514) 835-5319

propre: 500$ Tél le soi 17
(819) 228-8547
17114

56.000 km, climatiseur, radio

AM/FM stéréo, moteur Yama-

ha V-6, 24 soupapes, 220
chevaux, lecteur de cassette,

FAMILIALE Reliant K, 1984,1

000$. Tél.: (819) 227-4592
nnxr

FIREFLY 1989. automatique.

FORD Taurus SHO 1989,

 

 

(819) 228-9994

PIRE

Estmation gratuite

(819) 296-3720

Hélène Barell

Club T.S.L. Vidéo
3800 titres VHS
131, Saint-Aimé, Loulseville
E 228-4477

(819) 228-4835

- FONDATIONS ‘

Footing -Solage

(819) 228-5742 

RÉPERTOIRE
pes PROFESSIONNELS

ANATURELS

La Fleur de Sarrasin
Aliments naturels " en vrac”
20, rue Saint-Almé, Louiseville

RETOUR AUX SOURCESENR.
picerie en gros et détail

- Escompte de 10% à 40%
1180, chemin Ste-Marguerite
Pointe -du -Lac
(819) 377-2263

   

  
Noël Asphalte & Fils enr.
. Résidentiel . Commercial . Industriel

796, Riviere-du Loup, Yamachiahe

Marie Bareil, courtiers
Bureau: Raphaël Lafrenière inc.
20, Saint-Laurent, Louiseville
(819) 228-4641/265-3129-3376

 

Isolation Louiseville Inc. 131
Résidentiel-commercial-industriel
260, Petite Rivière, Louiseville

 

Coffrages D.B. FondationsInc.

Saint-Barnabé nord
(819) 264-2035/372-7816

Coffrages G. Gauthier Inc.
Tout genre de murs de béton -solage

220, Loranger, Louiseville

Fondations M.R.Inc.
Coffrage de tous genres
1905, rue Principale

Sainte-Ursule (819) 228-8149
ou 228-8872
FAX : 228-4420

Jul

 

- ENTREPRENEURS

André Cantin Excavation
Terrassement-Transport pierre, sable, gravier
1000, Notre-Dame Sud,
Louiseville (819) 228-5801

Centre de Location C.D.A.
Location - vente - Outils électriques
ou au gaz
620, boul. Saint-Laurent Est,
Louiseville (819) 228-3234

 

T.S.L. Nettoyeur
Service rapide
131, Saint-Aimé, Louisevilie
(819) 228-4477

  
  

 

BTTL  
Plomberie Guillemette Inc.
Filtre et traitement d'eau -
Chautfage- Aspirateur central
830, Sainte-Anne, Yamachiche
(819) 296-3351

 

Pats Beaudoin,rep.
alnt-Aimé,

Loulseville
(819) 228-4477

 

Caron & Gagnon
Bois - Matériaux - Tout pourla construction
171, Avenue Dalcourt, Louisevitle
(819) 228-2753

POUR INFORMATIONS:
DEMANDEZ

LINE PLANTE

(819) 228-5532   
    

transmission manuelle 5
vitesses, 4 pneus d'hiver et 4

pneus d'été, véhicule en

excellent état, prix demandé

16,000$ Demandez Rachel.
tél (819 228-2766
110237

OLDSMOBILE Cutlass Broug
ham, 1987, gns 2 tons. 78 000
km, avec toil ouvrant, tout

équipé, en très bonne con
dibon 7 000$ Tél (B19) 228
3319
116822

OLDSMOBILE Delta Royale

LS, 1985, couleur blanc, tout

équipé Tél (819) 265 2172
n

PLYMOUTH Coll DL, 1989.
automatique, 18 000 km.

pneus radials 4 saison Tél

514) 836-1407
15407

PONTIAC Firebird 1983,
moteur V6, 2 8 injection, boite
automatique, 100.000 km, pro
pre, mécanique A3. prix

d'écoulement d'automne
2,500$ Demandez Richard
(514 835-3316

PONY 1985. S vitesses, 50
200 km, en partaite condition.

800$. Tél (819) 228-9725
117078

TOYOTA Célica GT, 1980. 5
miesses, bonne mécanique et

bonne carosserie. 700$ nég
Demander Guy au (819) 228

5931
117065

TOYOTA Tercel, 1981. en très
bonne condition. 875$

Camion Dodge ! 1/2 tonne,
très bonne condition Tél

{819 228-3735
16817

CAMIONS

325
À VENDRE

CAMION GMC 1981. 5
tonnes, avec moteur Calerpilar

3208. boîte en fibre de verre

22pm delong Tél (819) 228
2766 demandez André

Plante
ven

PICK UP Ford 1979. 4 cyl

moteur neuf (reconditionné)
400$ pour vente rapide Tél

(514) 885-3647 Si Barthélémy.
demander Yves
117321

 

PIÈCES
CAMIONS-
AUTOS

330
À VENDRE

SPECIAL batteries auto.
moto. Camion. tracteur, etc

Pnx imbattables avec garantie

5 ans Appelez nous au (819)
268 2198
116894

 

CHAMBRES

410
À LOUER

A DEUX pas de ! Hôpital
Comtois. boul St Alexandre.
chambre e! pension pour

personnes aulonomes ou

semr-autonomes Endroit ou 1

fait bon vivre avec chaleur
lambale Maximum 9 bé

néhciaires Nouvelle admins

traton Demander Dominique

ou lise Tél (819) 2°A 8345
117138

 
A STE-URSULE chambre et

pension pour personne âgée
tout surf uN MÔME plancher

Héside wo Landry tél (819)

2028 9842
15734

   
CHAMBRE o! pension Mai
son Ste Geneviève pour

personnes rotraitées. Conva

lescence ou séjour de repos
Tel (544) BIR 6411 1581

Grande Cote. Bertha
119348
 

 

LES ENCANS

COLBERT a ris inc.
Ferme - Animaux - Commerce - Ménage- etc…

TENTE À VOTREDISPOSITION
Inf.: Henri-Jacques (819) 297-2420

Denis (819) 372-1822
"Aussi achetons et payons comptant”.

—

 
 

 

    

 
OUVERT A L’ANNEE

Chambre simple à partir de 30$/jour

10 unités (bord de l'eau)

(514) 836-3277

MOTELB-R Enr.
Prop.: F. Bonneau K.M..

801, Route 138, Berthierville  
Autoroute 40 Est, sortie 141, Route 138 Est

| Autoroute 40 Ouest, sortie 144, Route 138 Ouest
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LOGEMENTS1
À 4 1/2

415
11/2 21:2 3 1/2. à louer
libres «mmédiatement au

centre ville de Berthier Tél

1514 B36 4310
117,

À LOUER
 

2 172 meublé, chautté, édaré

situé à 91. St Paul 3 1/2 situé
à 247 Notte Dame Sud à
Louiseville les 2 libres immé

diatement Tô! (819) 228
4416
115018

2 1/2 chautté éclaré Tél

(819)228 465/

chauffage élect couvre:-

planchers installés Tél ‘ (514)

835.1202
112467

 

A ST-GABRIEL grand 4 1/2

chaulfé, grande cour. pos

sibitité de jardinage. endroil

tranquille, 365$/mois Té!

(31983 4911 ou 835-4831
17

 

BERTHIERVILLE rue Mont

caim, 4 1/2, rénové, frais peinl.

240$/Mois libre immédiate
ment Contacter André au

(914) 836 7875
117021

BERTHIERVILLE rue Fron

tenac, 3 1/2, bas. avec cour
libre immédiatement. 250$:

mois Tél (514) 836 7825

après 17h
117064

 

2 1/2 275$/mois, situé au
30 Saint-Charles,2 1/2. 250$/

mois. 3 1/2 à 325$/mois, au

201. Saint Aimé. meublés,
chauffés. éclairés, taxes

comprises, libres Tél (819)
228-3949 ou 228-8865
114523

GRAND logement de 4 1/2
pièces, au 587. Notre-Dame

Nord, Louisevilie . taxes

comprises dans le colt du
logement, libre immédiate.

ment. Tél. (819) 228-2629 ou

- 228-8139
116259

 
3 1/2 à sous louer, très beau.
257$/Mmois, semi meublé
Aprôs 17 h, té! (819) 228

3548
117159

4 1/2 312$/mois Concier

gerie. buanderie. slationne

ment Eau chaude lournie
Pour inf (819) 228 2995,
demandez Bruno
115105

4 1/2 situé à 465, Notre Dame

Sud, Louisemille 3 1/2 situé à
91, St Paul, Loutseville.
meublé. chautfé, éclairé, les

deux libres immédiatement

Tél (819) 228-4416
11705

540 ST-DOMINIQUE loge-

ments à louer à prix réduits 5
1/2 non meublé. 4 1/2 non |

meublô, 3 1/2 meublé, 1 1/2

meublé, eau chaude lourme,

service de buanderie et de
stationnement (514) 836 4890
114924

A BERTHIERVILLE . au 911,
du Collège, 4 1/2. trés propre,

déblaiwement l'hiver. taxes _

comprises, libre er novem-

bre Tél (514) 836-6680
116919

A BERTHIERVILLE . appar:

tement 1 1/2. meublé, éclard, |

chautfé, antenne TV comprise,
laveuse et sécheuse commer-

ciales Tél (514) 836-4689
116924

A LOUISEVILLE 3 1/2, frais
peint, libre immédiatement,

situé au 21 Pette Rivière, Tôl.:
(819) 228-2987 et le samedi.

au 227-4619
117155

, A SOUS-LOUER 4 1/2, un
bas, situé près du centre

d'achat libre le ler no-
vembre 300$/mois Tél (819)
228-9244
117152

A ST-GABRIEL logements 4
1/2. meublés et non meublés.
libres immédiatement, instal-

labon de laveuse et sécheuse,

GRAND 4 1/2. libre immé-

diatement, 300$/mois, situé

lace au centre d'achats de

Louiseville. 566, boul. St-
Laurent Est Tél (819) 228

= 3313 0u 227-2594
117200

7556 le soir
117161

LOUISEVILLE 4 1:2 libre

immédiatement, avec entrée

et slatonnement privés, pro-

pre Auss 3 1/2. sem-meublé,

avec mêmes avantages. pro
pre Tél (819) 228 9618

après 17h
Faas

LOUISEVILLE 3 ‘2. meublé,
chauffé, libre ‘er novembre

Tél (819) 278-5471 ou 228

8195
117497

LOUISEVILLE au 572. Nolre-

Dame Nord. 4 1/2 meublé ou

non meublé, Tél (819) 228

5980
117068

LOUISEVILLE 4 1/2, rue
Notre-Dame Sud. libre immé-

diatement Tél (819) 228-

2805
117343

SAINT-BARTHELEMY 3 1/2,
centre du willage, non meublé,
libre immédiatement. Tél

{514 582-0932
17137

 

LOGEMENTS 5
ET PLUS

420
GRAND logement résidenuel.
4 chambres à coucher, situé

au 81. Iberville à Berthierville
Int Jean Chapdelaine. iél

314) 746-7000
14514

A LOUER
 

LOUISEVILLE 5 1/2 avec

cour arrière, libre immédiale
ment Tél (514) 836 3578
117447

 

MAISONS

430 À LOUER

MAISON 4 1/2, semi-meublée,

cour arrière plus remise.

Idéale pour personne seule ou
couple. Libre 1er novembre.

Tei.(819) 227-2212
1170

 

 

ST-ALEXIS des-Monis, loge-

ment à louer, semi-meublé, au
mois ou à la semaine Int

(819) 265-2697 ou (514) 349-
5392
117018

 

ILE ST-IGNACE 4 1/2, avec
cabanon el stationnement.
libre ter novembre Tal (514)

887-2073
117158

LOGEMENTS de 4 1/2 piéces

(2), situés au 650. Notre
Dame Sud et 58, 3e Avenue à

Louiseville, libres immédiate-

ment. taxes incluses, recou-
vrement des pranchers Tél

après 5h (819) 228-9186 ou

228-9788
117134

LOGEMENT 4 1/2 pièces.
moderne, slatonnement, situé

au 34, Notre Dame Sud, Lou
seville, libre immédiatement

Tél (819) 228-3588
11734

LOGEMENT neu! et inso-

norisé. Tél. (819) 228-4130
117063

BERTHIERVILLE 1 1/2, 2 1/2,
3 1/2, 4 112, 5 1/2 pièces, eau
chaude fournie, service de

conciergerie et buanderie, très

propres, libres immédiate -
ment. Appartements Marcel,

tél. (514) 836-7868 ou (514)
759-4962
064204

LOUISEVILLE :3 1/2 et 4 1/2
(1 mois gratuit), tous à l'étage.
eau chaude fournie, concier-
gerie, chute à déchets, buan-

derie, case de rangement,

stationnement déneigé.
S'adresser à 291, Arseneault,
app. 7 Louiseville ou 290,
Dalcourt, app. 9. Louiseville.

1819)228-9300 ou 228-9271

LOGEMENT 3 1/2 pièces, tès
propre, meublé ou non, eau

chaude fournie, silué 80,
Dalcourt, app 12, Louiseville.
Pour information (819) 374-

ST-GABRIEL de-Brandon,

logement 5 1/2, chauffage
électnque, prélarts neufs. Tél.

(514 756-0218
17081

YAMACHICHE peut 4 1/2,
chaufté, édaré, situé au 722,
Ste-Anne Libre :mmédiate-

ment. Tél (819) 296.3018
113557

YAMACHICHE 4 1/2 et S 1/2,

centre du village, libres
Immédiatement Tél. (819)
377-1430 ou 228-2444
116922

YAMACHICHE grands 4 1/2,
disponibles, insonornsés, Pour

informations, s'adresser au

(819) 296-3585 ou (819) 296-

3350
100221

SEMI-DÉTACHE 6 1/2 pces, à
St-Norbert, Domaine Majeau,

déneigement et pelouse com-

pris, cabanon de 8'x8', ultra
moderne, 430$/mois. Libre

immédiatement Tél. (514)

836-7582

116893
sh

ST-EDOUARD Maison seule.

3 1/2, chaultage électrique et
au bois, près des Chutes Sie-
Ursule, libre 1er décembre

Tél (819) 228-2163 de midi à
16h
117057

ST-PAULIN maison 6 1/2
pièces. à louer Ou à vendre, à
l'entrée du village, grand

terrain, libre immédiatement

Tél (819) 268-5369
11734

BUREAUX-
LOCAUX-
ENTREPÔTS

435 À LOUER

BERTHIERVILLE : 2 locaux à
louer, Place du Théâtre, 1 bas
avec sous-sol (pour com-
merce} 800 pi.ca., 1 haut pour

bureau (600 pi.ca.), endroit

achalandé, bon prix! Avant de
louer, contactez Richard

Massé, tél. (514) 836-7226
117139

 

GARAGE pour entreposage,
14 pi. x 25 pi. avec porte de 9

pi. x 8 pi. ou de 56 pr. x 25 pi.

Sur rue Casaubon, 4 Louise-
ville. Tél.; (819) 228-3319
 

   OPTOMÉTRISTES €
 

 

 

PENSION pour
personnes

retraitées

autonomes.

.Chambre avec

salle de bain

privée.

.Bons repas

.Bien entretenu

“Un sourire pour
tous et chacun”

Tél.: (514) 836-

2246 ou 836-3184

à Berthierville 

» Examen de lo vue
» Test de glaucome
» Verres de contact
« Lunettes 

Clinique d'optométrie Iris

Dr Rodrigue Ray, BAOD

Anne-Marie Grandmont, 00

45, av. Saint-Laurent, Louiseville, (819) 228-5579

R ! S
ETAGE PE SEGUNE

Heures d'ouverture:
Lundi au vendred!:
9hà!2h-13h3068 17h
Jeudi at vendredi: 18h à 20h

 

 

Normand Tre , od.
 

T
 oplometnsiel
 

     I] 111              

Louiseville

examens visuels complets
everres de contact stest de glaucome elunetterie

evision des enfants

Centre Commercial

550, boul. Saint-Laurent Est 228-3330   
   

 

 

 

 

 
 

Information: (819) 228-2766
ou

(819) 228-3087

MAISON A VENDREPAR LE PROPRIÉTAIRE
27' x 42’, sous-solfini, terrain de 70 000 pieds carrés,

aménagement paysager, entrée asphaltée, grand patio arrière,
prête à être habitée, située dansle village de Saint-Justin.

demandez
Gaston Alarie     

REPARATION

 

 

 

» réfrigérateurs

« congélateurs

91, Rang York 
CLEMENT BRISETTE SERVICE i.
Votre technicien spécialiste depuis 20 ans

. poêles

» lave-vaiselle

(514) 885-3619

» sécheuses

a laveuses

Saint-Barthélémy

 

nd
LOCAL industnel & louer ou à

vendre, 12,000 pi. ca. ou plus,
au 260. rue Baril, Louiseville
Tél. (819) 228-9109
11680:

tement. Tél (819) 268-5276
117326

LOCAL commercial à louer,
libre immédiatement Tél

819 228.5421 avant 6h
14145

LOCAL commercial a louer,

AGENCES DE
RENCONTRE

très grand. 5,000 pi ca. neut.

vasie, pour commerce Ou
autre, situé au 23, Noire. - 499
Dame. Berthierville, route 2,

3,75$ du p1 ca Int. (514)

759-781B ou 759-0203
115374

SERVICES

 

LOCAL à louer pour bureau

tement Situé au centre vil
le face à l'Hôtel Windsor

Tél (819) 228-263
116778

263-2638
118399

 

MAISONS hommes, femmes. Inscription

MOBILES- Bachée, SiDamianJok70
ROULOTTES (514)835-3820
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SAINT-EDOUARD maison
mobile à louer, 3 1/2 pièces,

chauffage élec!.libre immédia

 

 

AGENCE Coeur à Coeur
Gens sérieux et libres; vous

projetez une rencontre pro
chaine aux lendemains pro-

ou commerce. Libre immédia- - metteurs; tentez votre chance
Composez sans frais: 1-800-

- AMOUREUX du Nord, copies

de photos avec liste de noms,
descriptions, téléphones,

 

Petites et moyennesentreprises

Comptabilité - Temps partiel
Tenuedelivres, états financiers.

Formation universitaire et 35 ans

d'expérience à votre service.
Peutaller chercher les documents

ou travailler sur place, au choix.

Appelez de préférence en soirée.

Demandez Jean, (819) 268-2713
 

 

 

 
 

 

SERVICE DE TRAITEURS ea

* Buffet Froid et Chaud X*
Toute occasion

 

Réservez tôt !

François Duhaime 621, Chemin des Carons
Nicole Lamy Yamachiche (819) 296-2168   
 

 

 

 

(819) 228-4386

DR GEORGES-A. DULAC
Médecin vétérinaire
Pratique générale "ns,

1150, Petit-Bois, Louiseville

(Québec), J5V 2L4

 

 

CLINIQUE VÉTÉRINAIRE
LEMIEUX, GABOURYet associés
 

 

Réparation - Vente - Achat
de toutes marques
22 ans d'expérience

Laveuses
Sécheuses
Lave-vaisselle

P. Lesage Service Enr.
463, Notre-Dame Nord

Louiseville (819) 228-3162

.Poôles
Réfrigérateurs
Air climatisé   
 

PRATIQUE GÉNÉPALE 2
Dr Geores Paradis, M.V.

Dr Jean Rinfret, M.V.

 

Dr Jean Lemieux, M.V.

Dr Michel Gaboury, M.V.

Dr Serge Gagnon, M.V. 931, boul. saint- Laurent Ouest, Louiseville

(819) 228-3115 228-3660  
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_ ANTIROUILLE
À L'HUILE CHAUDE
      

Ne coule pas ou presque

SPÉCIAL $ TPS
à partir de

OUVRAGE GARANTI
 

[LES ENTREPRISES

DENIS GÉLINAS
1265, Salnte-Anne Est, Yamachiche

[819) 296-3171 Sur rendez-vous     
 

 

   
Surplus de voitures usagées.

Offre raisonnable acceptée.

1988 à 1991
1989 Cavalier, automatique, bleue, 4 portes,

4 cyl., 51 000 km, balance de garantie GM
1989 Sprint, 4 portes, automatique, blanc,

garantie 12 mois/20 000 km
1988 Blazer Tahoe, automatique, 4.3 litres, V-6,

57 000 km, garantie 12 mois/20 000 km
1988 Sunbird GT, blanc,toit ouvrant, 5 vitesses,

32 000 km, garantie 12 mois/20 000 km
1988 Cavalier, 4 portes, 4 cyl., automatique,

60 000 km, garantie 12 mois / 20 000 km
1988 Cherokee, V-6, 4 litres, automatique,

74 000 km. À voir!

1986-1987

1987 Oldsmobile Firenza, 4 portes, automatique,

2 litres. Offre raisonnable acceptée.

1987 Tempo LX, 4 portes, 4 cyl., tout équipé, air

climatisé, vitres électriques, balance de

garantie Ford jusqu'à 100 000 km

1987 Jimmy 4 x 4, moteur V-6, automatique

1987 Daytona, 4 cyl., 2 portes, automatique,

73 000 km

1986 Van de ville Starcraft GT, 7 passagers, air
climatisé, vitres électriques, tout équipé,

seulement 50 000 km

1981 à 1985

1983 Buick Skylark LTD, 4 portes, gris 2 tons,
moteur V-6, automatique,air climatisé,
105 000 km, seulement 2 500$

1981 Buick Skylark, 2 portes, moteur V-6,
automatique. 500$, pas cher!

1981 Malibu Classic, blanc, 2 portes,
automatique. Prix intéressant!

1980 Pontiac Acadian, 2 portes, 4 cyl.,
automatique

1977 Ford Custom,2 portes,8 cyl., seulement
33 000 milles
1975 Plymouth Vaillant, 4 portes, 6 cyl. À voir!

 
   

 

ON DEMANDE
PERSONNES

200
SERVICES

$8 CHOCOLAT 88 Vends-en
du “bon pelt Québécois” el

tais-toi beaucoup de fric $$$

Nous livrons. Pour un service
professionnel. appelle-nous 1

800-561.2395
116021

 

IATTENTION Demande de

couturières à domicile pour
linge d'enfants, pantalons et
coton oualé de 2 ans à 6X
ans. possédant machine
ordinaire ou overlock. Tél

(819) 227-4601. demandez M
ou Mme Béland
056270

CHERCHE personne qui

voyage de St-Justn & Louise
mie. du lundi au vendredi. de
7h45 à Sh Tél (819) 227

© 2481
117202

COUTURIERES demandées.
possédant piain et overlock

pour linge d'enfants. pyjamas
de coton ouaté, jaqueltes e1
robes Contactez Yvonne. tél

819) 228 3920

DEMANDE coulurières à

domicile, avec machine plain
el overlock Demande: Guy

ou Louisette. au (819) 264-
2007
ma
 

1930 Mach 1

1990 Mach1  3310km

1990 Mach1  3481km

1990 Machi 5400km

1990 PsLT 1068 km

1990 Plus 3 926 km

1990 Plus 500

1985 Safari Grand Luxe

Faut voir ça

maintenant!
4 946 km Look 1991, crampon 5 000$

Look 1991 Plus X 50008

1990 SafariLE 309 km Démarreur électrique 2 900$

Démarreur électrique 1 699$

5 099$

4 900$

4 900$

5 000$
4 350$

 

 
ACHAT ET VENTE DE

   MOTOS USAGÉES.

 

  

W
A
N
N

UNE AUTOgp
ÇA S'ACHÈTE

À LA CAISSE
DESJARDINS

Taux de /
financement

ir”
12 À 60 MOIS
(®) Desjardins

Dans les calssss populaires Deajardine
( aftilées à le Fédération de Lanaudière

4

 

PEINTRE offre ses services
pour vos menus réparations

Service courtois et rapide
Tél (gr) 228-0203
11791

PERSONNEL demandé pour

le restaurant Le Relais 349.
St Léon Recherche une
personne à temps partiel

comme serveuse CUISINIÈ!®
expérience nôcessare 16

(819) 228 5443, demandez

Ser > Beaudoin
LA) 7

RECHERCHE jeune homme

ou adolescent pour londre le
gazon et ramasser les feuilles
Tel Je" 228 3264
1171

 

DIVERS

510
SERVICES

915
SERVICES

LOUERAIS chalet à compter
du 25 décembre et jusqu'à la
hn lever Dans les environs

de lousevile Tél (819) 228
4235 ou 228 5770
117328

GARDERIE:
OFFRE ET
DEMANDE

9 0 SERVICES

GARDERAIS chez moi en
tants do 2 à 6 ans Sur

semaine ou lin de semaine ol
aussi le sou J'aime les en

fants Tél (819) 2728 9635

demandeez Sylvie
116750
 

L'ANIMATION MUSICALE
ENR. Disco Mobile Spécial

16s danse sociale. banquets
noces réceptions de toul
genre, la musique à son
meilleur. Pour snlormations,
s'adressez à lousseville, lé!
(819) 228-8349. demande?
Gaétan Milette ou à Mas

Kkinongé. té! (819) 227 322?
demandez Robert Sauvageau
032209

CIRAGE d'auto à la main,

travail avec minuhe Prenez
rendez vous en léléphonant

au (514) B36 4989
116810

JOCUS . les conseillers en

jouets À la recherche de

conseillères pouvant couvrir
votre région Plan de carrière

intéressant Facile et payant

Sylvie (514) 588 4941 ou
sans frais 1-800-361-3161
115031

MACHINE à coudre luc

Levasseur Enr Vente. loca
ton, réparation de toules
marques, service à domicile,

260, rue Baril. Louisewile Tél

819 228-9109 ou 228 3/747

REFLEXOLOGIE vous aves

des problèmes stress.
insomnie, circulation du
système sanguin, maux de

dos, maux de tête, etc
Rétlexologue diplômé Pour
renseignements Danielle
(219 228-3858 ou 228-9940
16835

RENOVATION de tous gen

res Intérieure. extérieure

Spécialistes. Très bon prix

Estimation gratuite Tél (819)

228-5101. ou 228-9364
116809

S| VOUS VOULEZ rejoindre

d'autres régions que celles

desservies par notre journal
l'Echo de Louisevwille/Berthier,
nous vous offrons ce service

Communiquez à 50, rue Saint

Aimé, Louiseville, 161 (819)

228-5532
079284

TIRAGE de joints, plâtres,

rénovation de loul genre

Demandez Chrisuan Bayard,

pour un travail soigné et de

qualité. Tél (514) 885-3388
117339

 

RECHERCHES
DIVERS

GARDERAIS personne Agée
60 ans el plus (lemme) Pour

informaton, té! (514) 836
1707
11714)

GARDERAIS entants chez
moi, de 0 à 12 ans, du lundi au
vendred: de 3h à 22 h

Appelez Huguette au (819)

228 4850
117056

GARDERAIS chez moi en

tants âgés de 5 Mois et plus

du lundi au vendredi. de
septembre À juin Si inté

, tessée. appelez au (819) 228
3864
117116

COURS-
ENSEIGNEMENT

925
COURS privés. rattrapage en
français À domicile Diplômée
universitaire Correction de

travaux collôgial el univer
stare Demandez Sylvie. tél

(819) 278 9826
1166

SERVICES
 

 
COURS d'anglais pové pour
jeunes el adultes lousuvile

819 228 3607
17062

 

 

OCCASION
D'AFFAIRES

230
NOUVEAU Compagnie éla
bhe depuis B ans ouvre futures

distributions Possibihté de

800$ 1.600$ semaine et plus
Temps plein partiel. 25 ans et

plus Lôger investissement 1

800-463 6995
118920

SERVICES
 

 

AU SACRE-
COEUR

81 0 PRIERES

REMERCIEMENTS au Sacré
Coeur de Jésus pour laveur

obtenue avec promesse de

fare publier PD
17341

 

 

  

  
 

ACHAT - VENTE - ECHANGE
PNEUS D'AUTOS, CAMIONS ET AGRICOLE

NEUFS ET USAGÉS
Nousfaisons l'instalation
 

NEUS § ACCESSOIRES
R. THERIAULT Inc.
 

1441, boul. Saint-Laurent Est, Louiseville (819) 228-8426 / 8427

SPÉCIAL
PRIX DEFIANT TOUTE COMPETITION!
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Photo Pierre Bottemare

LOUISEVILLE: la semaine Desjardins
La proclamation officielle de is semaine

Desjardins s'est effectuée devant la Caisse
populaire de Loulseville, en matinée, le mardi 15

octobre dernier. Le député-ministre Yvon Picotte
était au nombre des personnalilés présentes.
Troisième en partant de la geuche, au premier plan,
il est entouré de MM. Gérard Lefebvre (direcieur
général de la C.P. Loulseville), Gaston Fleury
(président du consell d'administration), Yvon

Saucier (président des Caisses populaires de la
zone de Louiseville), Mile Chantale Baribesu (reine-
meunière), Mme Ginetle Aubin-Caron (mslre
suppléanie de Loulseville), le curé Louls Trahan et
Michel Marcotte (président de is CS De Grandpré).  
 

 

Sitse he
AVIS PUBLIC

VILLE DE LOUISEVILLE
SOUMISSION CUEILLETTE SELECTIVE
DES ORDURES MENAGERES

Des soumissions sous enveloppes scellées
portant l'inscription "Soumission cueillette
sélective des ordures ménagères” seront reçues
à l'adresse ci-dessous jusqu'au 12 novembre
1991 à 11 h pour être ouvertes le 12 novembre
1991 en la salle des délibérations du Conseil à la
même heure

Ne seront considérées que les SOUmISSIONS
preparées sur les formules fournies par la Ville
de Louiseville. On peut obtenir lesdites formules
de méme que les autres documents nécessaires
à la préparation des soumissions, en s'adressant

au bureau de la Gretfière à l'adresse ci-dessous.

La Ville de Louiseville ne s'engage à accepter ni
la plus basse, ni la plus haute, ni aucune des
soumissions regues, el ne sera responsable
d'aucun frais ou dépense laits en rapport avec la
présente demande de soumission.

Adresse de réception des soumissions:
Ville de Louiseville
105, av. Saint-Laurent
Lourseville (Québec)
J5V 2L6
(819) 228-9437

Aline C. Lambert
Greffière
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* Corporation Municipale dela-Paroisse de
Saint-Ignace-de-Lôydlà"

AVIS PUBLIC

AVIS EST PAR LES PRÉSENTES DONNÉ PAR
LA SECRÉTAIRE-TRÉSORIERE ADJOINTE DE
LA SUSDITE MUNICIPALITÉ:

Quele rôle d'évaluation qui servira à l'imposition
des taxes foncières pour l'année 1992 sera le
même que pour l'exercice 1991 ce rôle étant
triennal.

Que tout intéressé peut en prendre
connaissance à l'adresse suivante, durant les
heures régulières de bureau:

25, rue Laforest
Saint-lgnace-de-Loyola Toute plainte concernant le rôle au motif que

 

 

l'évaluateur n'a pas effectué une modification
 

 

 
Mariage chrétien

célébré à Louiseville
Cette année encore la Communauté pa-

roissiale de Louiseville veut souligner des
années de bonheurs pour les jubilaires
qui célèbrent 5, 10, 20, 25, 30, 40, 50 ans et
plus de mariage. Près de 400 invités,
parents et amis, seront très heureux de
venir fêter avec les jubilaires. Cette
rencontre des plus fraternelle aura lieu
dans le cadre de la visite pastorale de Mgr
Laurent Noël, évêque du diocèse de Trois-
Rivières, le samedi 26 octobre à l'église
paroissiale de Louiseville. Réception au
restaurant "Le Grand Pré".

qu'il aurait dû apporter en vertu de l'article 174,
oit être déposée au cours de l'exercice pendant

, lequel survient l'événement justifiant la
LECHO modification, ou au suivant.

La plainte doit étre déposée au moyen de la
formule prescrite sous peine de rejet, à n'importe
quel endroit où peut être déposée une demande
de recouvrement d'une petite créance,
conformément au livre huitième du Code de

TOUT procédure civile.

SAVOIR Donné à Saint-Ignace-de-Loyola, ce 18 octobre
1991.

Christiane Gouin
Secrétaire-trésorière adjointe.  
   
   

 

 

 

CHIEN PERDU
Chien "AIREDALE” mâle, couleur feu et noir, 65 livres.

ll a été perdu dans Saint-Charles-de-Mandeville,

le 13 octobre dernier.

Ce chien a un besoin urgent de médicaments.

Récompense promise.

Tél.: (514) 665-6507, après 18 h
Frals virés acceptés.
 

 

 
La CORPORATION MUNICIPALE de
SAINTE-ANGELE-DE-PRÉMONT

PROVINCE DE QUÉBEC
CORPORATION MUNICIPALE DE
SAINTE-ANGELE-DE-PRÉMONT

AVIS PUBLIC

Aux contribuables de la susdite municipalité,
AVIS PUBLIC est par les présentes donné par le
soussigné secrétaire-trésorier que le conseil
municipal de Sainte-Angèle-de-Prémont a
adopté le règlement suivant à la session du 2
octobre 1991, commesuit:

REGLEMENT NUMÉRO 148-1

MODIFIANT LE REGLEMENT DE ZONAGE
NUMÉRO 148

OBJET: Rendre le règlement de zonage #148
conforme aux dispositions du schéma
d'aménagement de la M.R.C. Maskinongé.

Qu'une copie de ce règlement est disponible et
eut être consultée par tout contribuable

intéressé en s'adressant au bureau du
secrétaire-trésorier, au 2451, rue Camirand.

Donné à Sainte-Angèle-de-Prémont,
le 16 octobre 1991

GILLES GERBEAU
Seocrétaire-trésorier

MUNICIPALITÉ RÉGIONALE DE
COMTÉ DE MASKINONGÉ

LOI SUR L'AMÉNAGEMENTET
. ” L'URBANISME
Mav ARTICLE 53.3
8%mac MODIFICATION AU SCHEMA

D'AMENAGEMENT

AVIS PUBLIC
AVIS PUBLIC est par les présentes donné, par
Catherine J. McMurray, secrétaire-trésoriére de
la Municipalité Régionale de Comté de Maski-
nongé, que le Conseil Municipal a adopté, le
neuvième jour du mois d'octobre, mil neuf cent

quatre-vingt-onze (1991-10-09), un projet de rè-
glement portant le numéro soixante-six (66).

Une assemblée publique sera tenue mardi, dix-
neuvième jour du mois de novembre, mil neuf
cent quatre-vingt-onze (1991-11-19), à la dix-
neuvième heure et trente (19 h 30 ), au 215, rue
Lessard, Sainte-Ursule, dont l'objet est la modifi-
cation suivante, que le Conseil Municipal a adop-
té dans son projet de règlement portant le numé-
ro soixante-six (66).

Ajout au document complémentaire de 8.4.2.1
qui se lit comme suit:

Malgré les dispositions de l’article 8.4.2., sont au-
torisés les agrandissements et les reconstruc-
tions des bâtisses existantes, situés dans les zo-
nes de risque de mouvement de terrain, carto-
graphiés au plan no 2a à 20, uniquement lors-
qu'une étude géotechnique de la stabilité des
sols, faite par un membre en règle de l'Ordre des
ingénieurs du Québec, pour la municipalité, aux
frais du demandeur, démontre l'absence de tout
danger de glissement de terrain, et recommande
les conditions ou les travaux ou les ouvrages à
réaliser, en vue d'éliminer tout risque de glisse-
ment de terrain.

Qu'une copie desdits documents est déposée
dans chacune des municipalités constituant la
Municipalité Régionale de Comté de Maskinon-
gé, ainsi qu'au bureau de la M.R.C., sise 121,
Petite-Rivière, Louiseville et disponible pour
consultation.

DONNÉ PAR L'ENTREMISE DU JOURNAL
L'ÉCHO DE LOUISEVILLE;
LE VINGT-TROISIEME JOUR DU MOIS
D'OCTOBRE 1991:
AFFICHÉ LE MEME JOUR DANS CHACUNE
DES MUNICIPALITÉS
CONSTITUANT LA M.R.C.

CATHERINE J. MCMURRAY,   SECRETAIRE-TRESORIERE    

Municipalité Saint-Charles-de-Mandeville

AVIS PUBLIC
EST PAR LES PRÉSENTES DONNÉparle soussigné, QUE:
La Municipalité de Saint-Charles-de-Mandeville demande des soumissions
pour la cueillette des ordures ménagères pour une période de 1 an (1er
janvier 1992 au 31 décembre 1992), ainsi que pour une période de 3 ans
(1er janvier 1992 au 31 décembre 1994).

 

REGLESA RESPECTER POUR DÉPOSER UNE SOUMISSION:
1. Lesdites soumissions devront porter sur la cueillette des ordures ménagères, le
transport et l'enfouissement sur tout le territoire de la Municipalité de Saint-Charles-
de-Mandeville, pourla période d'un (1) an, soit du 1er janvier 1992 au 31 décembre
1992, et également pour une période de trois (3) ans, soit du 1er janvier 1992 au 31
décembre 1994. Les soumissions devront comprendre la cueillette des ordures
ménagères comme suit:

- UNE FOIS par semaine, et ce, pas plus tard que le MERCREDI, autant pour les
commerces comme pourtousles autres particuliers.

SI POSSIBLE le LUNDI, mais cela n'en fait pas une condition d'acceptation de la
soumission.

2. ll est entendu que la cueillette des objets lourds devra se faire en même temps
que la cueillette hebdomadaire.
3. Le soumissionnaire devra être conforme et en règle avec la Commission de la
Santé et de la Sécurité au Travail du Québecet fournir une attestation à ceteffet.
4. Le soumissionnaire devra énumérerle détail de son équipement.
5. Le soumissionnaire devra détenir une police d'assurance-responsabilité d'AU-
MOINSun (1) million (1,000,000,00$) de dollars.
6. Le soumissionnaire devra accompanger sa soumission d'un certificat émis par
une compagnie d'assurance garantissant l'exécution des travaux visés par sa
soumission pour un montant minimum de vingt milles (20,000,00$) dollars.
7. ll est entendu que la cueillette des ordures devra se faire au moyen d'un camion
muni d'une benne sanitaire conforme aux exigences des autorités
gouvernementales concernées.

TOUTE SOUMISSION DEVRA:
a) Comporter une clause identifiant le lieu d'élimination (site d'enfouissement
approuvé par le Ministère de l'Environnement du Québec) où TOUS les déchets
seront déposés;
b) Comporter une clause identifiant séparémentles coûts d'élimination des déchets
solides et les coûts d'enlèvementet de transport de ceux-ci dansle cas où le contrat
porte sur tous ces services;
c) Comporter une clause l'effet que la Municipalité de Saint-Charles-de-Mandeville
ne subira AUCUNE augmentation des coûts relativement à ce contrat, et ce, pour
toute la durée dudit contrat. Un contrat sera signé entre les deux parties, suite à
l'octroi de la soumission.
d) Etre accompagnée d'une copie du permis ou certificat valide délivré par le
Directeur des Services de Protection de l'Environnement pour lieu d'élimination où
TOUSles déchets seront déposés;
e) TOUTES LES SOUMISSIONS devront être déposées au Bureau Municipal, au
162 Desjardins, Saint-Charles-de-Mandeville, avant 17:00 heures p.m. le lundi, 4
novembre 1991, et seront ouvertes le méme soir lors de l'assemblée régulière du
Conseil Municipal, à 20:00 heures p.m., à la Salle Municipale.

La Municipalité de Saint-Charles-de-Mandeville ne s'engage à accepter ni la plus
basse, ni la plus haute, ni aucune des soumissions reçues et décline toute obligation
ou responsabilité à l'égard des soumissionnaires et ne sera liée par aucune des
soumissions.

DONNÉà Saint-Chartes-de-Mandeville, ce 15e jour d'octobre mil neuf cent quatre-
vingt-onze.

Carole Guyot
Secrétsire-trésorier
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Les voleurs àl'oeuvreàSaint-Gabriel
Un camion de la firme U. Desrochers ‘|
vidé de son contenu et abandonnévide

(J.-G.P.) Les voleurs ont été
particulièrement actifs, la se-
maine dernière, à ville Saint-
Gabriel. S'ils ont échoué dans
leur tentative d’enfoncer la por-

te arrière de l'épicerie Boni-
choix Trépanier, ils ont été plus

heureux en s’emparant du ca-
mion de la firme U. Desrochers
& Fils, dans lequel se trouvait
toutes les commandes qui de-

vaient être livrées le lendemain
matin.

Si on exclut le camion qui fut re-
trouvé vide quelques heures plus
tard a Saint-Edmond, le montant
de la marchandise volée atteint les
22,000$. Si les voleurs pensaient y
trouver des cigarettes, une denrée

qui vaut de l'or chez les receleurs,

vice Desrochers de la rue Saint-Ga-
briel. On ne laisse le camion à cet
endroit le mercredi soir que lors-
qu'il y a eu un congé férié le lundi
précédent. Les clefs furent Inissées
dans le camion.

Les voleurs ont tout d'abord ré-
ussi à neutraliser le système d'alar-
me de la station de service. Ils n’ont
pas craint de défoncer les portes,

causant un dommage appréciable
pour quitter les lieux.

Le camion fut retrouvé, vide de

son contenue, dans la journée de
Jeudi, dans le secteur de la paroisse
Saint-Edmond, à une dizaine de ki-
lomètres du lieu du vol.

Le grossiste a repris sa livraison
normale dès vendredi pendant que
la SQ de Saint-Gabriel faisait en-

ils ont été déçus puisque la mar- quête.
chandise volée était surtout compo- Bonichoi
sée d'aliments à être livrés chez les 20MICNOIX
détaillants et membres de la ban-
mere que fournit ce grossiste en ali-

C'est dans ta nut de dimanche a
lundi que des voleurs ont vaine-

mentation. ment tente d'enfoncer la porte ar-
Inf é rière de l'epicerie Bonichoix tex:
Informe IGA) Trépanier, rue Saint-Gabriel.

On croit que les voleurs connais-
saient bien les habitudes de la fir-
me. Ce mercredi soir, le camion
après avoir été chargé fut laissé
dans le garage de la Station de ser-

Comme11 y avait eu quelques vols
précédemment, à cet endroit, le
propriétaire avait fait renforcer la
porte arrière, laquelle a bien résisté
aux assauts des cambrioleurs.

AVIS PUBLIC DU SCRUTIN
(Élection du 3 novembre 1991)

 

PROVINCE DE QUÉBEC
VILLE DE BERTHIERVILLE

AVIS PUBLIC est par les présentes donné aux électeurs et électrices de la
Ville de Berthierville QUE:

1) Suite à la réception des candidatures, un scrutin est nécessaire pour
l'élection actuellement en cours et qu'il sera ouvert aux date, lieu et heures
ci-après décrits:

2) Que les personnes mises en candidature à cette élection pour les
postes ci-après mentionnés, sont:

A LA MAIRIE
Fernand GIROUX
Serge PATENAUDE (L'équipe du bon sens)

AUX POSTES DE CONSEILLERS
QUARTIER NUMÉRO UN

Suzie BERGERON (L'équipe du bon sens)
Nicole THERRIEN DOUCET

QUARTIER NUMÉRO QUATRE
Carole BELLEMARE de BELLEFEUILLE (L'équipe du bon sens)
Fernand BROUSSEAU

QUARTIER NUMÉROSIX
Gilles ROUSSEAU
Réal TREMBLAY (L'équipe du bon sens)

3) Les bureaux de vote par anticipation seront ouverts au lieu, à la date et
aux heures suivants:
POLYVALENTE PIERRE-DE-L'ESTAGE
881, rue Pierre-de-l'Estage
Le 27 octobre 1991
de 12hà20h
POUR TOUS LES QUARTIERS DE LA VILLE

4) Les bureaux de scrutin, POUR TOUS LES QUARTIERSle jour du vote
du 3 novembre 1991, seront ouverts de 9 h à 19 h à l'endroit suivant:

POLYVALENTEPIERRE-DE-L'ESTAGE
881, rue Pierre-de-l'Estage
Berthierville, Québec.

5) Le recensement des votes sera effectué dans la salle du conseil de
l'Hôtel de Ville, à compter de 19 h, le soir méme du scrutin du 3 novembre
1991 et au fur et à mesure que les résultats seront connus.

Donné à Berthierville
ce 23e jour du mois d'octobre 1991

Le président d'élection,
Jean Fafard, o.m.a.  

 

par Jean-Guy

Pinel

Le candidat a la
mairie de Saint-Ga-
briel paroisse, Ro-
bert Charette, nous
fait parvenir deux
courtes déclara-
tions. “Un adversai-
re s’attribue tout le
mérite de la récente
entente avec la ville
sur le service des
incendies. I! est
plus juste de dire
qu’elle était préco-
nisée depuis long-
temps par tous lea
membres du

conseil”, écrit-il

dans une première
mise au moins. Dans
la seconde, il parle

  
de la possibilité de
tenir des réunions
du conseil le ven-
dredi soir durant la
saison adverse, tel

que le suggère une
équipe adverse.
“Nous on est dispo-
nible pour rencon-
trer les gens de la
municipalité qui ont
des problèmes en
tout temps mêmele
dimanche, pas seu-
lement le vendredi
soir. C’est d'ailleurs
Ce qui nous a permis
de donner un tres
bon service aux ci-
toyens Jusqu'à
maintenant” préci-
se-t-il.

* À

En quittant la salle

 

mise en nomination au

moins deux candidats
se sont dirigés vers
leur camp de chasse. 1]
s'agit de Réal Naud et
Jacques Dufresne
Mais élection oblige,

l'excursion cette année
sern de courte duree

Rénl Naud a quand
même pu abattre sn
bête, dans \n ZECdes

Nymphes avant de re
vemr

LB

Les équipes Naud
et Goyette ont mul-
tiplié les panneaux
publicitaires. (Nous
n’en avons pas vu
encore de l’équipe
Charette.) Le pro-
priétaire de la Can-
tine Louise, sur la-

quelle on trouve un
panneau de l'equipe
Naud a fait parvenir
une lettre aux équi-
 

 

COMMISSION SCOLAIRE DE GRANDPRE

AVIS PUBLIC
AVIS PUBLIC est donné aux contribuables de la Commission scolaire de
Grandpré dont le siège social est à 100 rue Saint-Jacques, Louiseville. que
les états financiers préparés par la Commission scolaire ont été vérifies par
la firme Samson Bélair c.a. Ces états financiers dont des extraits sont
décrits ci-après seront soumis au conseil des commissaires à une
assemblée du 5 novembre 1991 à 20 h, au Centre administratif de la
Commission scolaire.

-Imposition foncière

-Autres dépenses

 SOLDE DU FONDS

BILAN
AU 30 JUIN 1991

-Emprunt à court terme
-Fournisseurs et frais courus

-Gouvernement du Québec

Denis Chrétien
Directeur général

FONDS D'OPÉRATIONS COURANTES

ACTIF
-En caisse 87 343$
-Subventions à recevoir 1 328 788$
-Débiteurs 107 261$

-Taxes à recevoir 151 946$
-Avances au fonds d'immobilisation 1 007 086$
-Autres 113 661$

2 796 085$

PASSIF

2 480 087$
112 636$

-Autres 81 075$
-Surplus 22875

2 796 085$

RÉSULTATS
Exeruice clos le 30 juin 19641

REVENUS
1642 187%
9 908 796$

-Gouvernement du Canada 24 593$
-Commissions scolaires 43 164$
-Autres sources 226

11 724 896$

DÉPENSES
-Déficit à résorber au 1er juillet 1990 364 028$
-Salaires 8 687 889$
-Avantages sociaux 707 306$
-Frais de voyage 79 424$
-Fournitures et matériel 648 055$
-Services honoraires et contrats 355 457$
-Dépenses de transfert 206 975$

—223
11 602 609$

EXCÉDENT DES REVENUS SUR LES DÉPENSES 122 287%

FONDS D'IMMOBILISATIONS
BILAN

30 JUIN 1991

ACTIF
-En caisse 488$
-Comptes débiteurs 73 762$
-Immobilisations 11 423 992$
-Autre 100$
-Fonds d'amortissement

11 TE 30s
PASSIF
-Emprunts à court terme 579 974$
-Comptes créditeurs 523 073$
-Avances au fonds d'opérations 1 007 086$
-Dette à long terme 2 347 237$

4 457 370$
+3 92   

de Ta MEMEAHHETTRHouIdaFINE qup
cette espace avait

été louée et qu’il y
avait disponibilité
pour un autre pan-

neau. Cette lettre
faisait suite à des
menaces reçues par
le concessionnaire
automobile Lafre-
nière, dont le pan-

neau publicitaire
est placé habituelle-
ment sur cette can-

tine. On croyait
qu'il avait cedé sa
place a M. Naud, ce
qui n'était paw le
cas. La panneau
d’Automobiles La-
frenière est là à ti-
tre gracieux quand
on ne trouve pas

d'autres locataires.
Aux élections muni-
cipales de ville
Saint-Gabriel, c'est
l'équipe Tremblay
qui avait reserve cet

espace.

* *

Fart non

dans la campagne à

ville Sant Gabriel, les

trois equipes se sont

prevu

retrouvees a ln Terras
se de luxe en méme

temps, vendredi après-
midi. Les candidats
ont blague ensemble
car la lutte n'est pas
féroce.

= À

Le candidat Ro-
bert Charette nous
a dit qu'il s'appré-
tait à remercier le
maire sortant Jac-
ques Sarrazin
quand M. Naudl'a
fait. “Je ne voyais
pas l'utilité de répé-
ter publiquement.
Le maire je l'ai re-
mercié personnelle.
ment,” n dit le can-

didat à In mairie.

* *

Lors de l'assemblée

de M
dredi sonr. une person

Charette. ven

ne dans ta salle à sou
leve le probleme des
vendeur atinmerants

Le conseiller Jacques

Dufresne à repondu
que l'equipe etut prète

à en discuter, mois

qu'avant de prendre
une decision à] fallait
SAVOIT JUSQU'oùÙ on pou
vait aller légalement.
“Mais pour en dis-
cuter, il faut que
vous nous rééli-
siez,” n dit en nant Je
leader du groupe, Ro-
bert Charette. Après
l'assemblée M. Dufres-
ne a dit à l’Écho rece-
voir plusieurs plaintes
de femmes qui ont
peur de ces vendeurs
qui se disent “d'’ex-
prisonniers”, et qui
sont particulièrement
insistants. “II est
vrai qu'il y en a
également qui ont
peur d’aller au bu-
reau de poste de-
puis que des gene
les sollicitent pour
avoir leurs coupons
de réduction sur
l'essence,” a-t-il ajou-
té.

*“*
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NECROLOBIE {

 

 

 

 

Nécrologie
Décès (suivant la formule)

avec photo
Remerciements
avec photo. …

Service ou messe anniv
avec photo

Les avis de décus, Services OU MESSES
anniversaues et remerciements ne sont pas

acceptés par téléphone et sont payables avant
publication

ersaire.... .......

Se présenter à nos bureaux a 50, rue Saint-Aimé,
Louisevillg avant le lundi matin à 11 heures.

 

 

 
 

Les maisons funéraires suivantes
participent à la publication

des nécrologies.

SALONS FUNÉRAIRES:

HECTOR DESHAIES & FILS
IRÉNÉE GAGNON & FILS
LUCIEN GAGNON
(Funéranum)

PAULIN GUIMOND & FILS

LEMIRE & DUBÉ
JEAN LEMIRE INC

MICHEL LÉVEILLÉ INC
CRÉMATORIUM DE LANAUDIERE

Saint-Gabriel-de-Brandon

Saint Charles-de-Mandeville

Saint-Edouard
Saint-Alexis-des-Monts

Sainte-Béatrix

Grand'Mère
. Saint-Gabne!-

de-Brandon

Louiseville

Saint-Édouard
Saint-Léon

… Louisevwille

Saint Sévère

Yamachiche

YVES POITRAS(1980) INC.

LOUIS RICHARD & FILS LTÉE

ST-LOUIS & FILS LTÉE
(Columbarium)

Saint-Justin
Sainte Ursule
Berthierville
Maskinongé

Saint-Justin
Saint-Paulin

Saint-Alexis-des-Monts
Saint-Barthélemy

… Berthierville
Saint-Cuthbert

Saint-lgnace-de-Loyola
Saint-Damien

 
Saint-Thomas, Pointe-du-Lac

La publication des avis de dêces dans nos pages
constitue un hommage posthumeet informe tous les

foyers de notre région. Demandezl'assistance de

votre directeur de funérailles.

 

 

 

FONDATION COMTOIS

TT
41, boul. Comtols,

Louiseviile (Québec)
J5V 2H8

(819) 228-2731

ACCEPTE LES DONS “IN MEMORIAM"
Des cartes de sympathie sont disponibles dans les salons
funéraires et au secrétariat de la direction générale du CH.

Un reçu sera envoyé aux donateurs.

 

 

 

Vente
Réparation
Lettrage

Monuments funéraires

GUY RICHARD
40, rue Pie IX, Louiseville

(819) 228-2588
Modèles personnalisés

 

 

BAILLARGEON,

M. Léo-Guy
Au C.H.A.D.L. de Joliette,

le 20 octobre 1991, est dé-

cédé à l'âge de 58 ans, M.
Léo-Guy  Baïllargeon,
époux de Denise Ron-

deau, demeurant à Saint-

Gabriel

Les funérailles ont eu lieu

mercredi le 23 courant, à

11 h, en l'église de Saint-

Gabnel

Le détunt est exposé au

centre funéraire Michel Lé-

veillé Inc, 124, rue Saint-

Gabriel, Ville Saint-Ga-

briel À compter de lundi

de 14h à 17 het 19 h à 22

h, mardi de 14 h à 17 h et

19 h & 22 h, mercredi jour

des funérailles à compter

 

 

MESSE

ANNIVERSAIRE

Un an déjà que tu nous as

quittés. Tu seras toujours

vivant dans le coeur de

ceux qui t'aiment

Une messe anniversaire

sera célébrée le samedi

26 octobre 1991 à 7 h 30,

en l'église de Saint-Justin,

à la mémoire de

M. ARISTIDE

BUSSIERES
décédé le 30 septembre

1990

Merci à ceux et celles qui

s'uniront à la famille pour

la célébration.
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REMERCIEMENTS

Daigne consoler Seigneur

ceux qui sont dans la

peine. Du haut du ciel, je

vous suis pas à pas.

Merci du fond du coeur à

tous les parents et amis

qui ont apporté la chaleur

de leur sympathie et le
réconfort de leur amitié

lors du décès de

MME LUCE

PELLETIER

survenu à Sherbrooke

le 7 août 1991

soit par la pensée,

offrandes de messes,

affillations de prières,

dons, fleurs, Visites,

téléphones, services

rendus ou assistance aux

funérailles

Que chacun et chacune

de vous trouve Ici

l'expression de notre

reconnaissance comme

leur étant adressée

personnellement

M Denis Boucher, tes

enfants Marie-Soleil et]

Jonathan et tes parents.

Anita et Réal Pelletier. 

de 9h.
Linhumation aura lieu au

cimetiére paroissial

Il laisse dans le deuil, ou-

tre son épouse ses en-

fants. M. Mme Normand

Baillargeon (Yolande Cha-

rette) de Berthier, M_ Mme

Gilles Baillargeon (Sylvie
Vallée) de Shawinigan.

Colette et son conjoint

Marc Chassy de Rawdon,

Sylvie et son conjoint
Gilles Croze, Daniel, Réal

et son amie Carole Cor-

bett, sa mère Mme vve

Evelina Lawrence tous de

Saint-Gabriel, soeur et

beau-frère: M Mme Mar-

cel Boucher (Jacqueline)

de Saint-Stanislas, sa bel-

le-mère: Mme vve Hormi-

das Rondeau, belle-soeur

 

PRIERE

AU SAINT-ESPRIT

Saint-Esprit, toi qui
m'édaircis tout, qui illumi-

nes tous les chemins pour

que je puisse atteindre

mon idéal, toi qui me don-

nes le don divin de par-

donner et oublier le mal

qu'on me fait et qui dans

tous les instants de ma

vie es avec moi, je veux,

pendant un court dialo-

gue, te remercier pour
tout et confirmer encore
une fois que je ne veux

pas me séparer de toi à

jamais, méme et malgré

n'importe quelle illusion

matérielle. Je désire être

avec toi dans la gloire

éternelle. Merci de ta mis-

éricorde envers nous

La personne devra dire

cette prière pendanttrois

jours consécutits. Après

ces trois jours, la grâce

demandée sera obtenue

mêmesi elle pourrait pa-
raître difficile. Faire pu-

blier aussitôt, sans dire la

demande et au bas, met-

tre les initiales de la per-

sonne exaucée.

D.D.

Mme Rosa Bailiargeon

tous deux de Shawinigan,

10 petits-enfants. 1 amére

petite-fille, beaux-trères et

belles-soeurs, nombreux

autres parents et amis

Au lieu de fleurs, vos dons

à la Fondation des mal-

adies du coeur seraient

appréciés
Direction funéraire Michel

Léveillé Inc de Ville Saint-

Gabriel

CORRIVEAU,

Mme Dolorés
Le 20 octobre 1991, à

l'âge de 74 ans, est décé-

dée Mme Dolorès Corri-

veau, épouse de Fernand

Pelland, demeurant à

Saint-Gabnel.

Les funérailles ont eu lieu

mardi le 22 octobre cou-

rant, a 14 h, en l'église de

Saint-Gabriel.

L'inhumation a eu lieu au

cimetière de Saint-Gabriel.

La dépouille mortelle était

exposée au centre funérai-

re Yves Poitras Inc, 65,

Beausoleil, Ville Saint-Ga-

briel.

La défunte laisse dans le

deuil: outre son époux; un

fils et une belle-fille: M.

Mme Sylvain Pelland (Da-

nielle); ainsi que plusieurs

frères, soeurs, beaux-trè-
 

 
 

 

 
 

BEAUDOIN,

M. Jean-Paul
A Montréal, le 28 septem-

bre 1991, est décédé à

l'âge de 33 ans, M. Jean-

Paul Beaudoin, fils de feu

Philias Beaudoin et feue

Patricia Lefebvre.

Les funérailles ont eu lieu

le mercredi 2 octobre der-

nier en l'église de St-Phi-
lippe de Montréal.
L'inhumation des cendres

aura lieu au cimetière de

Louiseville.

Il laisse dans le deuil: ses

frères et soeurs: Serge

(Louise Lescadres), ses

nièces: Patsy (Yvon Les-

sard), Andrée (Robert

Foucher), Nadia Beau-
doin, Lise (Jean-Paul

Plante), sa nièce Nancy
Arseneault, ses neveux:

Sylvain, Christian, Yvan,

Suzanne (Ronald Lange-

vin), ses niéces Karine,

Genièvre Langevin, Mi-

chel FIC des Philippines,

Daniel de Montréal, Mar-

the de Larouche, plu-

sieurs oncles et tantes,

cousins, cousines et

ami(e)s. 

   
REMERCIEMENTS

Laurent, Claude, Pierrette

(Irénée Gervais) ainsi que

les familles Ross et Bou-

cher remercient sincère-

ment tous les parents et

amis qu leur ont témoigné
des marques de sympa-

thie lors du décès de

M. ÉDOUARD ROSS
survenu à Maskinongé le

14 septembre 1991

soit par: offrandes de

messes, bouquets spiri-

tuels, tributs floraux, visi-

tes ou assistance aux fu-

nérailles.

Veuillez considérer ces re-

merciements comme per-

sonnels.  
 

res et belles-soeurs et au-

tres parents

Directon funéraire: Roland

Marseille. Ville Saint-Ga-

brel

FARLEY,

Mile Bernardine
Au centre d'accueil Désy

de Ville Saint-Gabriel, le

16 octobre 1991, est décé-

dée à l’âge de 94 ans, Mlle

Bernardine Farley, fille de

feu Victor Farley et de feue

Amanda Farley, demeu-

rant 4 Ville Saint-Gabriel

Les tunérailles ont eu lieu

samedi le 19 courant en

l'église de Saint-Gabriel, à

14h

L'inhumation s'est faite au

cimetière du même en-

droit

Elle laisse dans le deuil

plusieurs neveux et nièces

et autres parents.

La défunte était exposée

au centre funéraire Michel

Léveillé inc. 124, rue

Saint-Gabriel, à Ville Saint-

Gabriel

ST-YVES, M. Viateur
“La mort ne m'a paslaissé

le temps de vous dire

adieu. Du haut du ciel, je

suis pas a pas.”

A son domicile de Saint-

Léon, le 15 octobre 1991,

est décédé à l'âge de 64
ans, M. Viateur St-Yves,

époux de Jeanne-Mance

Gaboury, demeurant à

Saint-Léon.

Les funérailles ont eu lieu

samedi le 19 courant en
l'église de Saint-Léon-le-
Grand, à 14 h.

Le défunt était exposé à la

résidence funéraire Louis

Richard et Fils Ltée, 52,

de la Fabrique, Saint-

Léon.

L'inhumation a eu lieu au

cimetière paroissial.

Le défunt laisse dans le
deuil: outre son épouse,

ses enfants: Francine

(Robert Fournier) du Cap-
de-la-Madeleine, Ray-

monde (Pierre Verrette)

de Trois-Rivières, Ginette
(Jacques Chauvette) de

La Tuque, Gaëtan (France

Lessard) de Louiseville,

Paulo (Chantal Fréchette)

de Louiseville, Linda (Mar-

tin Destrempes) de Mon-
tréal; ses petits-enfants:

Érik et Michaël Aubry, Pa-
trice et Véronic St-Yves,
Keven St-Yves, Claudia

Chauvette; ses frères et

soeurs. Floride (feu Léo

Guillemette) de Shawini-

gan-Sud, Maurice (Marie

Hogues) de Saint-Paulin,

Soeur Marie-Ange St

Yves de Montréal, Altred

(Giséle Rabouin) de Sha

winigan-Sud, Gilles (Ma-

rie-Reine Tessier) de

Saint-Léon, Louis-Charies

(Marie-Ange Pelletier).

Florent (Jacqueline

Paillé), tous de Louise-

ville: sa belle-mère: Mme

Yvonne Gaboury de Lour-

seville, ses beaux-fréres

et belles-soeurs: M. Mme

Joseph Pichette (Rita Ga-

boury) de Saint-Léon. M

Mme Aimé Bellemare

(Réjeanne Gaboury) de

Sainte-Ursule, Yolande

Gaboury de Louiseville,

M. Mme Richard Gaboury

(Louise Dubois) de Maski-

nongé, M Mme Jean-

Marc Gaboury (Marie-

Thérèse Bibeau) de Loui-

seville, ainsi que plusieurs

oncles, tantes, neveux,

nièces, cousins, cousines

et ami(e)s.

 

 

 

MESSE

ANNIVERSAIRE

Le samedi 26 octobre

1991, à 19 h, en l'église
de Louiseville sera célé-

brée une messe anniver-

saire pour le repos de

l'âme de

MME MUGUETTE

LACOMBE DERY
épouse de André Déry

décédée le 25 octobre

1990.

Merci à tous ceux et cel-

les qui se joindront à la
famille par leur présence.   
 

REMERCIEMENTS
Mme Nicole Gagnon Picotte et

 

 
 

 
   

ses enfants remercient sincère-

ment les parents et amis qui leur

ont témoigné des marques de

sympathie lors du décès de

M. ANDRÉ PICOTTE

survenu à Louiseville le 6 sep-

tembre 1991, soit par offrandes

de messes,affiliations de prières,
fleurs, télégrammes, visites ou

assistance aux funérailles.

Veuillez considérer ces remercie-

ments comme personnels.

Un merci spécial aux Chevaliers

de Colomb, 4e Degré, aux Riche-
lieu et Optimiste pour l'hommage
rendu.  
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{ La police a Berthierville:
un dossier “CHAUD”!

(A.B.) Le volumineux dossier d’arbitrage
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Par Pierre Bellemare

Commele sang pourles gens, l’ar-
gent est essentiel à la poursuite des
objectifs de la Fondation Comtois de
Louiseville. Depuis quatre ans, une
partie des argents récoltés a servi à
acquérir des équipements qui per-

mettent à l'hôpital louisevillois de
mieux préserver la santé de la popu-
lation de la région et l’organisme sou-
haite que ça continue. Un nouvel ap-
pel à l’aide est lancé.

Les gens d’affaires, commelors de la
naissance de la Fondation, il y a mainte-
nant quatre ans, sont visés. On répète au-
près d’eux l’exercice effectué. Plusieurs
n’ont pas hésiter à poser le geste social

nécessaire et on anticipe qu'ils feront de

mêmece coup-ci.

Avenir

La Fondation souhaite porter à
600,000$ le montant qu'elle a en caisse.
En d'autres mots,elle veut doubler son ca-
pital afin de fonctionner avec les intérêts
générés et ne plus gruger sur le gâteau
commeelle l’a fait depuis sa création. Se-
lon son président, le docteur René Boyer,
c’est anormal de toucher au capital] amas-
sé.

Il faut dire que la Fondation n'a pas eu
le choix d'agir de la sorte. Les besoins
étaient urgents et elle a utilisé environ
100,000$ des 400,000$ récoltés pour aider
l'établissement hospitalier louisevillois à
se doter d'équipements à la fine pointe de
la technologie.

D’autres appareils, non-subventionnés

par le ministère de In Santé et des Sermi-
ces sociaux, sont jugés essentiels, à court
terme, pour l'hôpital. Le docteur Boyer
parle, en outre, d'un appareil à mamogra-
phie (dépistage du cancer du sein) et d'un
équipement pour cholécystectomie par ln-
paroscopie (enlèvement de la vésicule bi-
liaire sans chirurgie). Le premier coûte
environ 125,000$ pendant que le deuxiè-
me est d'une valeur d’environ 60,000$.

Autres achats

Le président de Ja Fondation fait aussi
mention d'autres achats potentiels esti-
més fort utiles. Il s’agit d’un “holter”
(30,000$), d’un système de télémétrie car-
diaque (transmission à distance de don-
nées sur l’état d'un patient, 40,000$), d’un

appareil pour les épreuves d'effort en car-
diologie (tapis roulant, 30,000$), d’un mi-

Berthierville offre de nouveaux emplois à ses policiers
|]

Par Alain Bellehumeur

 

Pour faire suite a la décision du
gouvernement du Québec d’accep-
ter en principe que la ville de Ber-
thierville soit autorisée a réduire
l'effectif de son corps de police de 4
a 1 policier, soit le chef du service,
décision annoncée dans nos pages,
la semaine derniére, la commission
municipale du Québec, qui admi-
nistre la municipalité, fait un pas
de plus en avant et offre de nou-
veaux emplois a ses policiers.

La CMQ dans une résolution, en
date du 7 octobre dernier, et dont
L'Écho a obtenu copie, informe le minis-
tre de la Sécurité publique afin qu’il
avise le comité de reclassement des in-
tentions de la municipalité. Qu’il fasse
aussi savoir au comité que la ville de
Berthierville est disposée à offrir trois

postes, actuellement non comblés, dans
les autres services municipaux, à ses
policiers.

Ou une prime

La résolution laisse de plus entendre
que ces postes sont offerts en garantis-

sant aux policiers qui accepteraient un
reclassement, la reconnaissance de leur
ancienneté. La ville s'engage de plus à
défrayer le coût des cours de formation
nécessaires pour l'occupation des postes
offerts.

Il est aussi résolu que, dans l'éven-
tualité ou certains policiers ne trouve-
raient pas à se reclasser dans un autre
corps policier, ou ne seraient pas inté-
ressés par les offres d’emploi de la ville,
la municipalité accepte de verser une
prime de séparation dont les modalités
sont à négocier.

Cette offre de la ville pourrait cepen-
dant rester lettre morte si le comité de

C'est que la rési-

reclassement prévu dans la loi - et qui
regroupe des représentants de la ville,
du gouvernementet du syndicat des po-
liciers - ne tient pas de rencontre. Dans
le passé, l'impossibilité de réunir les
trois parties - les policiers préférant ne
point participer aux activités d'un tel
comité ayant pour mission de les élimi-
ner - a fait avorter toutes les tentatives
de reclassement en sol berthelais. À
moins que le gouvernement du Québec
ne change éventuellement son fusil
d’épaule… et les règles du jeu. Un dos-
sier a suivre...
 

Un dossier

a suivre...

 

lié à la police de Berthierville, entre les
mains du président du tribunal d’arbitrage
chargé de la cause, un avocat de la ban-
lieue de Québec,a bien failli disparaître en
fumée, récemment.

 

 

TRÉPANIER,
Mme Simone

À l'hôpital Comtois de

Louiseville, le 14 octobre

1991, est décédée à l'âge

de 77 ans et 5 mois, Mme

Simone Trépanier, épouse

de feu Armand Hébert, de-

meurant au foyer Clément
de Maskinongé et autre-
fois de Louiseville.

Les funérailles ont eu lieu
samedi le 19 courant, en
l'église de Louiseville, à 14
h

La défunte était exposée à
la résidence funéraire St-
Louis et Fils Ltée, 30, rue
Samt-Marc, Louiseville.
Après les funérailles, la
défunte a été incinérée et
les cendres seront inhu-
mées privément à une
dateultérieure.

La défunte laisse dans le

deuil sa soeur Marguerite

(Margot) de Louiseville;

ses neveux et nièces:

Claude, Marcelle, Jean-

Guy, Jacques, Roger, Mo-

nique, tous de Louiseville,

André de Berthierville, Ni-

cote de Mexico, Jean-Pier-

re de Trois-Rivières, ainsi

que Michelle et de nom-

breux petits-neveux et pe-

tites nièces et ami(e)s.

 

Seigneur, au jour de ta ve-

nue en ce monde, Marie

et Joseph t'ont reconnu et

accueilli en notre nom À

toi qui voulais te faire

homme, ils ont apporté

toute la richesse de leur

coeur. Nous croyons qu'ils

continuent à veiller sur ton

Corps qui est l'Église,
qu'ils marchent avec nous

et savent nous aider

“Quand la sainte Vierge et

saint Joseph intercédent

ensemble, ça pousse

fort”
Frère André  A.M.  

dence du président du
tribunal d'arbitrage
imphqué dans le dos-
sier de Berthierville a
été la proie des flam-
mes. La résidence se-
rait une perte totale.
Les pompiers de l’en-
droit ont cependant pu
sauver des flammes le
lourd porte-documents
du président du tribu-
nal d’arbitrage. Les
notes et papiers im-
portants faisant réfé-
rences au dossier ber-
thelais se retrouvaient
à l’intérieur.

Délibéré

Rappelons que le
tribunal d'arbitrage
délibère depuis un cer-
tain temps relative-
ment au dossier de la
police, à Berthierville.
Les policiers et la ville
n’ont pu en venir à
une entente en vue de
renouveler leur
convention collective,
ce qui les a conduit de-
vantce tribunal.

Chaud

La police est un
dossier “chaud” à Ber-
thierville. Le dernier
événement le confir-
me...  

Par Alain Bellehumeur

Monique et Gisèle Benoit exposent à la
galerie Archambault, de Lavaltrie, depuis
l’ouverture de l’établissement au public,
soit depuis plus de 15 ans!

Plusieurs vernissages se sont succédés au fil
des ans. Chaque exposition a remporté le succès.
On parle mêmede très grands succès au niveau
de l’art animalier, en particulier, de l'art, en gé-
néral. Les admirateurs des Benoit, mère et
fille, ont pu apprécié des expositions magnifi-
ques ayant pour thème les rapaces, le loup, l'ori-
gnal, les prédateurs.

Les oiseaux

Et en cet automne 1991, les Benoit ont choisi
un thème fascinant, mais difficile, les oiseaux.
Peindre un oiseau représente une merveilleuse
expérience. Mais aussi un défi. De mentionner
les artistes, il ne suffit pas de rendre justice aux
coloris et aux formes attrayantes. Il faut faire
plus. La morphologie des oiseaux (structure du
plumage, du bec, des pattes) est fort complexe.
Cette structure diffère même d'une espèce à l'au-
tre.

Bref, derrière chaque toile se cache des heu-
res et des heures de recherches, d'études et d’es-
quisses. À l'occasion de cette nouvelle exposition,
Monique et Gisèle Benoit présentent plus de 35
espèces d'oiseaux. Elles ont choisi de mettre en
valeur les traits distinctifs de chacun, leur habi-
tat, leurs comportements.

L'exposition amorcée le 20 octobre prendrafin
le 3 novembre. C'est à ne pas manquer.

La galerie Archambault est située au 1303
rue Notre-Dame, a Lavaltrie. Pour plus de dé-
tails: 586-2202.

 
croscope pour In chirurgie en ORL
(25,0008), d'un gastroscope (20,0008), d'un

capnographe (équipement ajouté à l'appu-
rer) d'anesthésie qui donne le taux de cer-
tains gazs dans le sang, 13,0008), d'un
moniteur cardiaque pour ln salle d'urgen-
ce (10,0008), d'une lampe a fente (50008)

et d'une lampefrontale (1,000$).

Fournitures médicales

Les fournitures médicales, on le cons-

tate, ne sont pas données. Mius nvec l’ap-
pui réitéré des gens d'affaires, ce coup-e,
et de la population en général, dans l'ave-
nir, la Fondation souhaite poursuivre son
action et assurer le maintien du CH Com-
tois dans sa forme actuelle pour les rési-
dents des 13 municipalités de lu MRC de
Maskinongé et d'un certun nombre de la
MRCde d'Autray.

RÉGIE DES RENTES DU QUÉBEC

Un simple
coup de fil
pour eviter

a file

.
\

 

Un simple appel téléphonique

(sans frais) et vous obtenez

un renders vous pour

rencontrer le représentant de la

Régie des rentes du Québec

Le représentant de la

Régie peut vous renseigner

sut le Régime de rentes

du Québec (prestations de

retraite, de survivants,

d'invalidité et partage de gaios

entre ox conjoints) et sur les

allocations d'aide aux farnilles

du Québec

Prenez rendez-vous!

1-800-567-9489
LOUISEVILLE
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par Jean-Guy Pinel
 

Commencée avant le début
de la joute qui mettait aux pri-
ses, dimanchesoir, les Jaguars
de Louiseville et les Cobras de
Montréal-Nord, une réunion
au sommet de la ligue et des
Jaguars s’est terminé aux peti-
tes heures du matin, lundi.
“Les Jaguars appartiennent
maintenant à la ligue. Toutes
déclarations devront venir du
président de la ligue M. Yvon
Lafortune” a informé le jour-
naliste de I'Echo, M. Gérard
Lefebvre, président du hockey
mineur de Louiseville.

Selon nos informations, c'est fi-

nalement Yves Beaudry qui, au
nom des Supporteurs du sport de
In Mauricie, a remis l’équipe à la
ligue, disant que son organisme

n'avait pas les moyens financiers
de poursuivre l’aventure. On sait
que la semaine précédente, le pré-
sident Lafortune avait donné une
semaine à M. Beaudry pour trou-
ver les 50,000$ qui garantissaient

que l'équipe pouvait survivre fi-
nancièrement.

Les Jaguars vont poursuivre
leur saison, mais où? “La ligue
va tenir une réunion mercredi
soir et la décision sera annon-
cée jeudi,” nous répond Gérard
Lefebvre. Il assure, cependant,
que quelque soit la décision de la
ligue, la joute de samedi, à 14h55,
sera jouée à l’aréna locale. Co-
wansville sera le visiteur.

On ne sait pas cependant qui
sera l'instructeur, Beaudry cumu-
lant les fonctions de propriétaire,
gérant-général et instructeur. On
ne savait pas, également, lundi
matin, qui allait diriger les prati-
ques, cette semaine, à Trois-Riviè-
res.

Beaudry a tenté de sauver sa
franchise, In semaine dernière, en
tentant d’intéresser des partenai-
res. On sait qu’il a communiqué
avec la direction du Centre sportif
de Saint-Gabriel. “Il a de gros-
ses exigences financières”, nous

a dit Michel Yanakis.
À Louiseville, on aurait un in-

dustriel qui serait intéressé à

acheter l’équipe, mais seulement
l'an prochain. Pour cette année, il
aurait d’autres engagement.

On sait que des offres sont éga-
lement venues du Cap de la Made-
leine et de Bécancourt pour obte-
nir la franchise.

C’est présentement ja confu-
sion la plus complète, à Louise-
ville. On ne sait plus si les person-
nes en poste, tel le président Ro-
drigue Roy, sont toujours en fonc-
tion. On se contente de nous ré-
pondre: “C’est la ligue qui va
décider d’ici jeudi.”

  

 

 

 

 

 

 

  

   
LOUISEVILLE: 25e anniversaire Le hockey mineur de Loulseville célèbre, cette année son 25e anniversaire. On voit ici quelques
membres de l'organisation dont, au centre,le président Gérard Lefebvre.

Photo Jean-Guy Pinel   
  

 
 

     

SAINT-GABRIEL:
cross country
régional

La grande finale régionale de
cross country pour la réglon Lau-
rentides-Lanaudière s'est déroulée
à la polyvalente Bermon de Saint-
Gabriel. On voit au centre, à côté
du podium., deux des organisa-
teurs, Rodrigue Denis et Claude Gé-
linas. A droite, les nouveaux déten-
teurs du record au cross-country a
Bermon, Karel Lachance et Sylvain
Masse de secondaire 4. Seul Syl-
vain Masse a pu se qualifier pour la
finale provinciale disputée cette se-
maine a I'Université Laval de Qué-
bec.     
  

 

Ligue de hockey de Louiseville

 
Le Roi Opto/Brassette l’Ami

se hisse en 1ère position

=

  
 

 

Le Roi Opto/Brassette L’Ami a rempor-
té une quatrième victoire consécutive
pour se hisser en tête de la ligue de hoc-
key de Louiseville, un point devantle Sa-
puto de Maskinongé. Ces derniers ont ce-
pendant un match en main.

Le Saputo, invaincu cette saison, a annulé
avec le Pellerin Sports, grâce à un but dans les
dernières secondes de jeu. Le Pellerin est tou-
jours à la recherche de sa première victoire.

| par Jean-Guy Pinel

la rencontre, a la fin de la 3e période qui a
procuré le de gain consécutif aux meneurs,
leur seconde de la fin de semaine. Le Roi Opto
a défait le Place Bo-Vallon/Garage Frappier au
compte de 4-3. Daniel Gagnon et Sylvain Mi-
chaud ont compté pour les vainqueurs alors
que Mario Desmarais, Yvon Leblanc et Daniel
Leblanc comptaient les buts de la Place Bo-
Vallon.

Gagné

Le Roi Opto a également défait l’Imprime-
rie Gagné au compte de 6-4. Jean Bellemare a
marqué deuxfois, les autres buts étant réussis
par Denis Lahaie, Sylvain Michaud, Daniel
|et Martin Croisetière. Pour les Impri-

conC’est un but de Michel Filion, son second de

Lemay et René Michaud ont marqué les filets.

Dynec
Le premier but en carrière du joueur recrue

Martin Ménard a donné une victoire de 6-4 au
Dynec de Maskinongé sur le Saint-Barnabé
qui subissait un 4e échec consécutif et cela
malgré un truc du chapeau de Mario Pellerin.
Steve Dubé a été l’autre compteur des per-
dants. Pour l’équipe de Maskinongé, Guy Val-
lière a compté deuxfois, les autresfilets étant
réussis par Jean-Yves Marcotte, Patrice Ger-
vais, Francis Boisvert et Martin Ménard.

Sn

meurs, Alain Pichette, Patrick Michaud,J

Sylvain Lambert a marqué son second but
du match à 19 minutes et 12 secondes de la 3e
période pour permettre au Saputo de livrer un
match nul au Saputo et d’éviter ainsi une pre-
mière défaite cette saison.

Un joueur de chaque équipe a obtenu un
truc du chapeau soit Jacques Lincourt du Sa-
puto et Jean-Martin Guy du Pellerin. Alain
Robert et Sylvain Lambert du Saputo ainsi
qu’Alain Villemure du Pellerin ont marqué
deux fois chacun. Michel Masson a complété le
pointage pour le Saputo. Alain Chartray,
François Paquin et Pino Corbo ont marqué
pourle Pellerin. |

Soc
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toires. Le Coffrage a défait In Bijoute-  geron, Sylvain Lefebvre et Érie Harvey
rie Giguere 5-1 alors que la Brasette Louis Bergeron n évite le blanchissage
triomphait 9-6 de la Mercerie André _unux siens
Picotte. Nrant de Varnere par & 1 apres la pre

Dans In premiere rencontre de ln nou mère demie, lu Brasette l'Ami n effectue
velle saison, le Coffrage Gauthier a rem toute une remontee en seconde demie,

porté une brillante victoire de 51 sur Ia marquant pas moins de 8 buts pour Tem
| ; , ; ; Bijouterie Giguère. Les buts des van porter 9-6 sur ln Mercerie Andre Picotte
| ! (J.G.P.) Le Coffrage Gauthier et la saison de la ligue de soccer intérieur queurs furent marqués par François Les- Joel Cartier nn ete lu grande vedette des

Brassette l'Ami ont ouvert la nouvelle de Louiseville en remportant des vic- sard a deux reprises, Jean-François Ber. vainqueurs marquant 5 buts

Ld

7 =
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sL’Echo au Forum \
Il y a quelque temps, la presse hebdomadaire régionale étalt invitée au Forum de Montréal par la

$ Brasserie Molson-O'Keele. Les Journalistes de tout le Québec ont pu assister aux séances
1 d'entraînement des Canadiens et des Nordiques de Québec, participer à une conférence de presse à
J laquelle participalent joueurs des Canadiens et membres de la direction, faire la visite du Forum, souper

* à la Brasserie Molson et assister à la Joute Canadiens/Nordiques. Sur ces photos, on voit notre
journaliste à Berthier, Alain Bellehumeur, en compagnie de Sylvain Turgeon. On voit également Denis
Savard, I'instructeur Pat Burns et le gérant-général Serge Savard répondant aux questions des
journalistes.
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Hommage À
René Noël
Le club de golf de

Berthier a rendu homma-
ge à René Noël, profes-
slonnel à ce club au
cours des 15 dernières

années. Un souvenir lui
a été remis. La présenta-
tion a été faite par Mmes
Francine Desroches,
présidente du comité fé-
minin; Yolande Trempe,
capitaine des femmes:
Pierrette Hamelin et M.
Michel Genest, représen-
tant les membres du

coneil d'administration.J
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M. René Ebacher
Physiothérapeute

(819) 228-8348
134, avenue Saint-Laurent, Louiseville
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Reflets sportifs
de Saint-Gabriel

par Jean-Guy Pinel
 

      
JOYEUX CAMARADES: Gilles Lépine a

obtenu les plus hauts triple et simple chez
les hommes (397-149), la semaine dernière,
dans la ligue de quilles des Joyeux Cama-
rades. Se sont également signalés Jean-
Paul, Joly (377-130), Rolland Ouellette
(333-128) et Claude Houle (307-111). Chez
les femmes, Viviane Lavoie (337) a obtenu
le plus haut triple alors que Manon Joly
(151) roulait le plus haut simple. Se distin-
guaient Juliette Prescott (331-118), Ginet-
te Fafard (318-140) et Liette Lépine (313-
121).

* *

LES DYNAMIQUES: Linda Doyle (360-
141) et Normand Ouellet (391-190) ont roulé
les meilleurs simples et triples de la semaine
dans la ligue de quilles Les Dynamiques. Se
sont égalementsignalés: Liliane Beaulieu (349-
136) Jeannine Rocheleau (127), Roxanne
Meilleur (353), Rogers Martin (387-141) Char-
lie Rainville (134) et Noël Aubertin (359). La
vedette de la semaine est Éva Cloutier (281-
121).

æ*
JOYEUX NAUFRAGÉS: René Bellerose

(434-159), Gilles Gravel (373-159) et Rita
Gagnon (374-163) ont réussi les meilleurs
comptes la semaine dernière dans la ligue
de quilles Les Joyeux Naufragés. Se sont
aussi signalés: Johnny Car (395-146),
Gilles Godard (373-143), Gilles Gagnon
(339-128), Ghislain Lépine (312-112) et

Jean-Guy Sarrazin (301-134) chez les hom-
mes ainsi que Denise Godard (333-130), Jo-
celyne Girardeau (318-110), Lucienne
Charbonneau (301-113) et Josée Lépine
(297-115) chez les femmes.

nn

JOYEUX COPAINS: Les meilleurs comptes
de la semaine, dans la ligue de quilles des
Joyeux Copains appartiennent a Gaétan Croi-
setière (460-163), François Beausoleil (453-196)

et Denise Saint-Jean (456-164). Ont également
réussi d’excellentes performances: Jean Char-
ron (426-180), André Rousse (401-151), Yves

Gravel (396-134), Marc-Aurèle Allard (375-147)
et Pierre Paul Armstrong chez les hommes,

ainsi que Denise Godard (371-135), Florida:
Kingsley (348-126), Francine Saint-Georges
(337-132), Ginette Riopel (306-131) et Claire
Croisetière (295-99) chez les femmes.

= R

AGE D'OR SAINT-CHARLES: Yvonne
Rondeau (132-345) a réussi le plus haut
simple de la semaine et Jeannine Roche-
leau (124-367) a obtenu le plus hauttriple
chez les femmes dansla ligue de quilles de
I'Age d’or de Saint-Charles de Mandeville.
Se sont signalées Pauline Clément (124) et
Claire Quenneville (328). Chez les hom-
mes, Noël Aubertin (426-155) a été le
champion alors que Jacques Sasseville
(142-324), Aristide Sylvestre (123) et Roger
Martin (316) roulaient les meilleures par-
ties.

* *

SACS DE SABLE:Les meilleurs joueurs de
la semaine dernière dansla ligue de sacs de sa-
ble de l’Age d’or de Saint-Charles sont: Rollan-
de monette (3550-7500) plus haut simple et Al-
déa Dupuis (2600-8450) plus haut quadruple.
Ont également bien fait: Rosia Prud'homme
(2450) et Hélène Hubert (7600). Chez les hom-
mes Noël Aubertin (3350-10200) a été le
meilleur. Se sont signalés Jacques Sasseville
(3050-7850), Paul Lascelle (2600) et Marcel
Saint-Jean (7950).

* *

AGE D'OR SAINT-GABRIEL: Dans la li-
gue de quilles de l’'Age d’or de Saint-Ga-
briel, la semaine du 7 octobre, les
meilleurs furent: le lundi, Denise Dorais
(126), Florence Huberdeau (325) Réal Pré-

ville (407-170) et Richard Dorais (157-441);
le mardi, Florida Kingsley (459-169), Fer-
nand Beausoleil (168-384) et Charles Rain-
ville (439); le mercredi, Jeannine Rouleau
(134-331), Doris Piccolo (129-346), Robert
Notte (167-385) et Conrad Quenneville
(165-429); le jeudi, Cécile Simard (132-338),
John Clark (177-383) et Fernand Préville
(171-389).

LE
Fernand Préville est la vedette de la se-

maine ayant joué un simple supérieur à 97
quilles de sa moyenne et un triple supé-
rieur de 167 quilles. Florida Kingsley a
joué 69 et 159 au dessus de sa moyenne.
Elle a rejoint Pierrete Binette pour le sim-
ple le plus élevée de la saison et a pris la
première place pourle triple de la saison.
Chez les hommes Charles E. Rainville
avec son simple de 185 réuissi le 25 sep-
tembre et son triple de 451 domine tou-
jours.
 

 

Hockey-mineur de Berthier
  Match nul pour les Aigles face à Repentigny

" -
 

  

 

 

Par Alain Bellehumeur

En date du 5 octobre dernier, les Aigles
de Berthierville, de calibre bantam CC, ont
fait match nul avec la formation de Repen-
tigny. Pointage final: 4 à 4. Pourles Aigles,
Benoit Jodoin a enfilé deux buts, les autres
étant l’oeuvre de Jean-Sébastien Barthe et
Frédéric Aubin.

Le mémejour, les Aigles de Berthierville, de
calibre atome CC, ont encaissé une cuisante dé-
faite de 10-2 face à la formation de Repentigny.
Seuls Mathieu Malouin et Alexandre Pilon ont

FEES Re
I | a  

fait bouger les cordages pour le compte des ber-
thelais dans ce match a sens unique.

Citoyens

Les Citoyens de Lanaudiére qui alignent des
joueurs de Berthier et Saint-Gabriel, notam-
ment, ont baissé pavillon, 4-2, le 5 octobre, face
aux Sélects du Nord. Les deux buts des Ci-
toyens: Stéphane Ducharme et Donald Masson.

Ces mêmes Citoyens de Lanaudière ont défait
l’Express de Bourassa 3 à 1 le 6 octobre. Pour les
Citoyens, Stéphane Ducharme, Steve Arbour et
Donald Masson ont déjoué le cerbère adverse.

Défaite

Puis, en date du 12 octobre, les Aigles CC de
catégorie pee-wee ont subi la défaite, 6-1, face à
l’équipe de Repentigny. Un seul marqueur pour
les berthelais: Frédéric Valois.

Catégorie atome, le 12 octobre, les Aigles CC
ont aussi perdu contre Repentigny. Une défaite
de 6-2. Dominic Hamelin et Louis-Pier Asselin
ont compté dansce revers.

 

 

L’horaire du gymnase d’Yamachiche est
le suivant: lundi et jeudi, de 18h à 20h,
badminton; mercredi, de 20h à 22h, vol-
ley-ball. Informations: Guy Trahan au
296-3369 et Gilles Elliott au 296-2348.

 
 

 

UN TAUX RÉDUIT DU FABRICANT,
UNE REMISE EN ARGENT

OU UN PRET-AUTO
DESJARDINS ?

 
ATTENTION!
PRENEZ LA

BONNE DIRECTION.

Avant de choisir le financement

pour votre automobile,
prenezla direction de la caisse.
On prendra le temps de calculer
avec vous toutes les options

possibles: prêt-auto, taux réduit
du fabricant, remise en argent, etc.

Une auto ça s'achète
d'abord à.

La caisse populaire
Desjardins
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| eT aà Berthier |

Untriple dede 601 pour |

Roland Plante
Le 11 octobre, Roland Plante a signé

un triple de 601, dans la ligue de quilles
mixte Molson de Berthier. La meilleure
performance de la soirée, il va s’en dire.
Roland Plante a aussi disputé le
meilleur simple masculin de la soirée,
une partie de 247.

Du côté féminin, Danielle Bergeron avec
un simple de 252, a été la meilleure. Desnei-
ge Gladu a réussi le meilleur triple, chez les

dames, avec 498.
Avec le meilleur simple d'équipe (1010) et

le meilleur triple combiné (2723), les Vête-
ments Nico ont consolidé leur première posi-
tion au classementgénéral.

Une fiche de 26 points leur donne six
pointsd’avance sur le Métro Berthier. La Bi-
jouterie Ducharmesuit avec 19 points, un
de plus que le Centre du Pneu. Avec 12
points au tableau, le club vidéo / syndicat
d’économie occupe le cinquième échelon de-
vant le dépanneur Tremblay et sa fiche de
10 points.
 

 

Les amisde Berthier
 

Les résultats de la ligue de quilles "Les
amis de Berthier” pour la semaine du 15
octobre 1991.
Pos. Equipe Quilles Pts
1 Courchesne 14043 28
2 Grégoire 13595 28
3 Plante 13046 24
4 Latour 13554 17
5 Massé 13953 15
6 Laporte 13796 14
Plus haut simple homme: André
Courchesne 226
Plus haut simple femme: Ginette
Drainville 185
Plus haut triple homme: Alain
Drainville 571
Plus haut triple femme: Ginette

Drainville 509    
Ligue familiale:

Hyundai Lanaudière au sommet

Suite aux parties du 13 octobre dans la
ligue familiale de quilles de Berthier, le
Hyundai Lanaudière souffle la première
place au classement au Bar Nina. Hyundai
affiche 58 points au tableau, un de plus que
le Bar Nina. Le Bar du Fleuve suit avec 49
points, un de mieux que les Vêtements Nico.
La pourvoirie du lac Saint-Pierre prend
l’avant dernier rang avec 46 points. Le Ser-
ge Courchesne Rénovation ferme la marche
avec une récolte de 30 points.

Hyundai Lanaudière a disputé le
meilleur simple (750) et le meilleur triple
(2,152) de la semaine. Jean-Luc Barthe,

chez les hommes, a signé le meilleur simple
(175) et le meilleur triple (431). Du côté fé-
minin, Diane Barthe a réussi le meilleur
triple (469) et Francine Latour, le meilleur

simple (169).

    -“# Attestation remise

Pourinscriptions et informations:

228-8692Louiseville

Trois-Pivières 372-5203

NOUS PRENONS LES INSCRIPTIONS
TOUS LES MERCREDIS.

Coursdesecrétariat

Shawinigan 537-6341
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CONSEILS PROFESSIONNELS POUR CURRICULUM VITAE

 

 

Les Citoyens de Lanaudière
sont cantonnés à Berthier   

    

 

 
Llordpertact Cours privé ou de groupe
omptabdit . ;

usde livres du lundi au samedi  
 

Tratement de texte Coutsetez-nous,
Système de classement Hi nous fers plaisir

da vous informer,

Cours donnés chez:

Secrétariat Actu Curriculum vitae professionnels

el
au 210 rue Sainl-Augustin, (buresu 1) Louisaville J5V IBS

 

Par Alain Bellehumeur

L'équipe bantam AA les Citoyens de Lanaudière évo-
luent à Berthierville, là où elle est cantonnée pourla
saison.

Cette formation dispute également quelques parties dans
les autres arénas de la grande région Lanaudière. L'entraf-
neur-chef est un berthelais. Il s’agit de Dominic Perreault.
Ses adjoints sont Mario Lafond, vice-président du hockey-mi-
neur de Joliette, Michel Cartier, Martin Majeau et Yvon Sau-
vageau, de Joliette.

Cing joueurs des Citoyens originent du hockey-mineur de
Berthier. Jean-Sébastien Barthe, Yan Perreault, Nicolas Hé-
nault, Frédéric Plante et Hugo Champagne portent les cou-
leurs des Citoyens. Yan Boivin, de Saint-Gabriel, fait aussi
partie du groupe.

En début de saison, le 21 septembre, les Citoyens ont fait
match nul, 3 à 3, contre les Hurons d'Hochelaga, à Joliette.

Éric Bélanger, Donald Masson et Dominic Marcil ont compté.
Le lendemain, contre les Étoiles de Montréal-Est, à Montréal,
les Citoyens ont arraché un autre point. Autre joute au poin-
tage final de 3-3. Deux filets pour les berthelnis Hugo
Champagne. L'autre but a été l'œuvre de Dominic Marcil.

Le 28 septembre, les Citoyens ont disputé deux rencontres.
Ils l'ont emporté 7-5 contre les Riverains de Laval, à Berthier,
dans un premier temps, pour ensuite perdre, 5-2, toujours
face A ces mémes Riverains.

Dans la victoire, Alexandre Beaudoin, Steve Boulet, Yan
Boivin, avec un truc du chapeau, Frédéric Desjardins et Mar-
tin Côté ont inscrit leur nom sur la feuille de pointage. Dans
la défaite, les buts ont été l'affaire de Stéphane Ducharme.

Etle 29 septembre,face aux Élites de la Rive-Nord, les Ci-
toyens ont enregistré un autre match nul, cette fois au comp-

te de 2-2. Les buts: Stéphane Ducharme et Donald Masson.
Bref, un début de saison intéressant. Un gain, une défaite

et trois verdicts nuls en cing parties. Une moyenne de .500
pour les Citoyens lanaudois.

 

NEN VO
Samara
-Pneusradiaux 4 saisons ceinturés d'acier
.Lave/essuie-glaces et dégivreur arrière
Rétroviseurs droit et gauche réglables à
télécommande
.Lave/essuie phares
.Enjoliveurs de roues
Moteur: 4 cylindres en ligne, 1,3 L ou 1,5 L, ACT
.Boîte manuelle à 5 rapports
Consommation: Route: 5,8L /100 km (49 mvgal)

 

Ot
é
p
ô

ry

Familiale Signet
Allumage électronique
Dégivreur de lunette arrière
.Freins assistés à disques à l'avant
.Pneus radiaux ceinturés d'acier. roue de secours
pleine grandeur
.Horloge électronique
Boîte manuelle à 5 rapports avec surmulhiphée
Consommation Ville: 10,5 L/100 km (27 mugal)
Route: 7,3L/100 km (39 mi/gal )

Venez nous

 

N'ACHETEZ PAS

EVOL
LEN
Toutes les Ladas et Nivas sont munies d'une garantie pare-choc à pare-

choc de 3 ans/72,000 kilomètres et 5 ans contre les perforations dues à la

rouille. Consultez-nous pourplus d'informations sur la garantie.
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Niva 4 X 4
Moteur 1.6 litres ACT
Botte manuelle 5 vitesses
8.9 hitres/ 100 km(32 MPG)
Lave el essure glaces sur phares avant el lunette arnère
Garantie 5 ans contre la perforation causée par la rouille  
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En route pourl'Afrique

Voilà trois mois écoulés. déjà! Et le
temps des adieux approche. Nous, les agen-
tes de groupe et les participants du pro-
gramme JCM-Togo, année 1991-92, voulons
remercier sincèrement la communauté de
Saint-Barthélemy (et certains citoyens de
Saint-Viateur) pour l’accueil reçu, le sup-
port et l'amitié des gens.

En particulier, nous aimerions signaler l’aide
du club Optimiste de Saint-Barthélemy et de la
municipalité de Saint-Barthélemy sans qui nos
réunions auraient eu lieu sous la pluie, Ginette
Trépannier, de l’école Du Sablé, pour l’héberge-
ment, à notre arrivée, la famille Rémillard, de
Saint-Cuthbert, pour notre séjour à la cabane à
sucre, les résidents du centre Montmartre qui
ont partagé leurs chants, leurs histoires, Alain
Bellehumeur, journaliste à L'Écho, pour sa co-
opération et son support, nos familles d'accueil
incroyables qui ont reçu les participants avec
amour et ouverture, et Pauline Bérard, notre
amie d'accueil globale par excellence!

C’est avec regrets qu’on vous dit au revoir,
mais nous gardons un souvenir inoubliable de
notre séjour parmi vous. Nous partons pour
l'Afrique mais les participants canadiens vont
être de retour en février pour vous raconter
leurs aventures... Merci a tous et chacun!

À bientôt!
Le groupe Jeunesse Canada Monde de

Saint-Barthélemy.
 

 

Un trio d’activités
desC de C à Berthier

(A.B.) Les Chevaliers de Colomb de Ber-
thier connaissent un automne occupé. Ils
offrent au public, coup sur coup,trois im-
portantes activités.

Tout d’abord, le 3 novembre, à 13h30,
au centre Gilles-Villeneuve, se mettra en
branle un gala folklorique et western. Les
billets sont en vente. Pour en obtenir, il
faut rejoindre Philippe Dumontier (au
836-2078) ou Claude Rousseau (au 885-
3897).

Musique...

Samedi, le 26, à l’église de Berthier, les
Chevaliers de Colomb présentent un
concert. Pour réserver ses billets, il faut
composer le 836-1153.Une autre soirée
d'envergure est en préparation. Les Che-
valiers de Colomb préparent en effet un
autre soirée d'amateurs. Une soirée “nou-
velle vague”. Cette activité se déroulera à
l’auditorium de la polyvalente Pierre-de-
Lestage le samedi 23 novembre prochain.
Pour réserver ses billets, il faut composer
le 887-2535 (Marcel Pufahl) ou le 836-3386

   

 (Ginette Lavoie).  
Autre investissement

à Berthierville?

 

Par Alain Bellehumeur

 

La sortie 144 de l'autoroute 40 a trans-
formé le visage de Berthierville. Et ce n’est
semble-t-il pas terminé.

Après Mc Donald's, Ultrmar et le Motel
Prestige, après Esso, après Shell, après Saint.
Hubert et Pétro-Canada,la ville de Berthierville
pourrait, si le projet se concrétise, accueillir un
autre investissement commercial majeur en
bordurede la voie rapide.

Options
Les rumeurs courent. On parle de deux

options possibles. Il est question d’un centre
commercial, ou plutôt d’une bande commerciale
longeantl'autoroute.
Une rumeur veut que cette bande

comnmerciale soit construire au sud de la 40. La
clientèle aurait accès au site par le biais d’une
rue à être construite, entre les postes d'essence
Kami et Pétro-Canada. L'autre rumeur place ce
projet de l’autre côté de l'autoroute, derrière les
installations de la pétrolière Shell.
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