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NEW HOLLAND

LA FIABILITE A BAS PRIX

Dotés de technologies éprouvées et reconnus
pour durer des années. Disponibles en version
2 ou 4 roues motrices.

5 modeles de 42 a 90 cv a la PDF.

«JE cHoisIs NEw HOLLAND,
MA MEILLEURE GARANTIE.»

UN TRACTEUR COMPACT UNIQUE
12 modeles de 18 a 45 forces moteur. Ils allient la
maniabilité d'un petit allié a la puissance des plus

-

L’ESSIEU SUPERSTEER Mc

Vous permet un rayon de braquage de jusqu'a
76°, ce qui facilite vos passages dans les endroits
serrés. (Le meilleur de toute I'industrie.)

grands. Transmission manuelle ou hydrostatique.

SERIE TN
Economiaue
lls vous surprendront avec leur moteur durable,

frugal et silencieux qui libére jusqu'a 36 %
d'augmentation de couple. Vous apprécierez le circuit
hydraulique le plus rapide de l'industrie ainsi que
I'une des trois boites de vitesse disponible.

4 modeles de 42 a 62 cv.

... et ['expertise de ses concessionnaires

ALMA
Equipement JMAR. inc

AMaul
C.AC. de la Matapédia

BEAUPORT
Trudel & Piché (Beauport) inc

CAP-SANTE
Trudel & Piché inc

CHOMEDEY, LAVAL
Longus Equipaments inc

DALHOUSIE STATION
Fernand Campeau & Hils inc

IBERVILLE
Equipement Inotrac inc

LA POCATIERE

Groupe Dynaco
LENNOXVILLE
Equipements B. Morin inc
MASKINONGE
Equipement G. Gagnon
MIRABEL

J. René Latond inc

NAPIERVILLE
S.CA du sud de Montréal

NICOLET
New-Holland Nicolet-Yamaska

PARISVILLE
CAR. de Panswille

PLAISANCE

Equip. de ferme Papineau Ltde

POINTE-AU-PERE
Garage Daniel Lévesque inc

RIVIERE-DU-LOUP
Groupe Dynaco (KRTB)

SAINT-AGAPIT
Machinerie Jaan Roy

SAINT-ANSELME

Unicoop, Coop agricole
SAINT-GUILLAUME
Machinene CH. in¢
SAINT-HYACINTHE
Equipements Ingtrac inc
SAINT-MICHEL

S.CA du sud de Montréal
SAINTE-MARIE-DE-BEAUCE
Unicoop, coop agricole

SAINTE-MARTINE
S.CA du sud de Montréal

SAINT-NARCISSE, CTE
CHAMPLAIN
Trudel & Piché inc

SAINT-THOMAS DE JOLIETTE
Raymond Lasalle inc

SAINT-VALLIER
Unicoop, Coop agricole
VICTORIAVILLE
S.CA. des Bois-Francs

WOTTON
Equipement Proulx

& Raiche inc

N/
\7
NEW HOLLAND

www.newholland convna/
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Guide & I'intention des acériculteurs
Seonomique de "
| afriealiure

% Le Conseil canadien de la gestion d'entreprise agricole et le mi-
1 nistére de I'Agriculture, de I'Alimentation et des Affaires rurales de
I'Ontario publiaient I'an dernier un guide détaillé de 48 pages por-
tant sur les colts et les bénéfices de I'exploitation d'une érabliére,
guide intitulé, « L'aspect économique de I'acériculture ». L'étude,
sous la direction de Dave Chapeskie, spécialiste en agroforesterie
o au ministére, révele que la production de sirop d'érable peut étre
e une activité rentable a certaines conditions : soit un nombre mi-
nimal d’entailles, I'usage de matériel moderne, un revenu de 8 $ |'heure et la production d'un
litre de sirop par entaille. A I'aide de tableaux, le guide passe en revue les colts d'installation d'une
érabliere, les colts variables et les colts fixes, les recettes et les bénéfices nets de |'entreprise, L'étude

comporte aussi une diskette pour aider I'acériculteur a produire une analyse colts-recettes personnalisée.

On peut se p

rocurer cette brochure en francais, incluant la diskette, au colit de 19 $ . Un cédérom de

40 $ remplace la brochure. Les deux documents sont disponibles auprés du :

conseil canadien de la gestion d'entreprise agricole
75, rue Albert, bureau 903
Ottawa (Ontario) K1P 5 E7
Tél. : (613) 237-9060 ou 1-888-232-3262 Fax : (613) 237-9330
Site web : http://www.cfbmc.com
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% EDITORIAL

Une agence de vente, Svp

« ne agence de vente, svp »,
U c'est une fagon polie par la-
quelle les 10 000 aceéricul-
teurs et acéricultrices du Quebec deman-
dent a la Regie des marches agricoles et
alimentaires d'approuver, d'ici la fin dé-
cembre, leur projet qui vise a améliorer et
a ordonner davantage la mise en marché
du sirop d'érable.
L'agence de vente n'est pas seulement un
projet de la Fédération. C'est celui avant
tout de la trés vaste majorité des produc-
teurs et productrices acéricoles qui I'ont
demandée et appuyée en assemblée dans
toutes les régions du Québec, et ce, main-
tenant, pour une deuxieme année conse-
cutive. C'est la volonté clairement et de-
mocratiquement exprimée par les artisans
de la production, les producteurs, pour se
regrouper. Un regroupement de I'offre
pour faire cesser le chantage. Un rapport
de force pour étre en mesure de négocier
des prix et des revenus convenables pour
nos entreprises et nos familles.
Le projet d'agence de vente a regu I‘appui
de I'Union des producteurs agricoles, de
plusieurs municipalités et de divers inter-
venants du secteur acericole. Son rejet par
la Régie, I'an dernier, a fait I'objet de plu-
sieurs pétitions de producteurs totalisant
plus de 1 700 signatures réclamant au mi-
nistre de I'Agriculture, une révision immeé-
diate de cette décision.
Le projet d'agence de vente présenté aux
acheteurs ‘et aux coopératives est credi-
ble. et réallste Il permet d apporter des

Il est inacceptable et dérisoire que 18 mois
plus tard, certains acheteurs et certaines
cooperatives n'aient toujours pas comple-
té le paiement du sirop de la récolte 2000
aux producteurs. Ils doivent encore a ces
derniers plusieurs millions de dollars. Pour-
tant, dans certains cas, il semble trés pro-
bable que ce sirop a déja eté vendu.
Plusieurs acériculteurs sont présentement
a bout de souffle. Selon les statistiques de
La Financiere agricole, 12 % d'entre eux ne
sont plus en mesure de rencontrer leurs
obligations financieres et beaucoup d'au-
tres ont di puiser dans leurs économies et
retourner sur le marché du travail.

Devant |'existence d'un quasi-monopole
des transformateurs, la Régie se doit abso-
lument de continuer a établir des régles
qui assurent un veritable rapport de force
et un juste partage des risques et des re-
venus. La Régie ne doit surtout pas sous-
traire certains transformateurs, quels
qu'ils soient, de leurs obligations d'entre-
prise au détriment des producteurs. L'in-
certitude quant a I'approvisionnement des
marcheés et la valse des prix du sirop d'éra-
ble nous forcent a reagir et a ne pas hési-
ter a aller de I'avant pour une mise en mar-
ché encore plus ordonnée de la produc-
tion. Dans ce contexte, nos craintes ne doi-
vent pas paralyser nos actions.

Quant aux producteurs, ces derniers sont
préts et détermineés. Ils croient a la mise
en marché collective et la pratique en fi-
nancant annuellement, par le biais de
leurs contributions au plan conjoint, les
activités du Centre Acer, le classement et
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Pierre Lemieux

PRESIDENT, Fedeéeration des
producteurs acericoles du Queébec

promotion générique provinciale et plu-
sieurs autres projets tels le guide de bon-
nes pratiques acéricoles et les enquétes
statistiques sur la récolte québéecoise. Au
total, ils investissent annuellement plus
d'un million de dollars dans le finance-
ment de projets en lien avec le dévelop-
pement de l'industrie acericole. Avec la
contribution au fonds pour la gestion des
inventaires, ce montant versé par les pro-
ducteurs s'éleve annuellement a plus de
3,5 millions de dollars.

Cette seule implication des producteurs
dans leurs outils collectifs justifie leur légi-
timité de demander I'entrée en vigueur
d'une agence de vente. Rappelons que
plus de 80 % de la valeur ajoutée d'une
bouteille de sirop d'érable est genérée a la
ferme et que le secteur de production fait
vivre prés de 8 000 entreprises.

L'agence de vente est solidement appuyée

par les producteurs. Si ce projet doit subir
un autre refus, dans les prochaines semai-
nes, les producteurs ne comprendront pas
et,nous devrons nous poser de sérieuses
quesuons sur le poids de la démocrane
‘dans’ ‘notrp sociéte, en pamculler daT




Luc Lagace

Chercheur au Centre Acer

RECHERCHE

Controle du développement microbien a I'entaille

I'entaille qui est pratiquée sur les

erables au printemps pour en re-
cueillir la séve suscite depuis longtemps
I'intérét de plusieurs chercheurs tant ame-
ricains que canadiens et ce, depuis le de-
but des années 1900. Les premiéres cons-
tatations a ce sujet sont a I'effet que I'ar-
rét prématuré de la coulée serait attribua-
ble au développement microbien dans
I'entaille. On en a donc tout naturellement
conclu que le développement des micro-
organismes dans |‘entaille etait responsa-
ble d'une diminution de rendement de si-
rop par entaille et de la productivité de
I'érabliere, Pour remédier a ce probleme,
des recherches ont été menées et ont
abouti dans les années 60 a |'adoption
d’un produit destine a limiter la croissance
microbienne a I'entaille et y maintenir des
conditions permettant un écoulement de
seve plus abondant.
Le produit, sous forme de pastille de para-
formaldéhyde de 500 mg puis de 250 mg,
a ete largement commercialisé et |'effet
positif de cette pratique sur le rendement
a eté largement constaté et confirme. Ce-
pendant, ce n'est qu'aprés une utilisation
elargie de ce produit qu‘on a pu constater
la réactivite du paraformaldéhyde sur le
tissu de I'arbre. Cette réactivité se traduit
par la formation de larges zones de bois
improductif (zone de compartimentation)
considérees comme étant nefastes pour la
productivité a long terme de I'arbre. Ces
considérations, ajoutées au non renouvel-
lement de I'homologation du produit, ont
mené dans les années qui ont suivi, a ne
plus utiliser ce produit pour la production
acericole. De plus, des résidus de ce pro-
duit étaient retrouvés dans le sirop d'éra-
ble pour lequel une teneur maximale de
deux mg/kg avait eté fixee. En résume, le
paraformaldéhyde détruit le tissu de I'ar-
bre, ce qui va a I'encontre des principes de
préservation de la ressource et d'une ex-
ploitation saine d'une érabliere. A cet

I e développement microbien dans

égard, tout nouveau produit visant une uti-
lisation & l'entaille devrait faire |'objet
d'études qui démontrent qu'il produit ne
cause pas de dommage a la ressource
avant d'étre homologué et recommandeé
pour un usage acericole,

C'est en ayant en téte tous ces eléments
de problématique que le projet sur le
controle du développement microbien a
I'entaille a été mis en place au Centre
ACER. Plusieurs chercheurs et techniciens
sont impliqués dans ce projet tant au labo-
ratoire qu'en forét et que le projet devrait
se poursuivre pendant trois ou quatre ans.
Le projet ne vise pas a trouver un pro-
duit de remplacement au paraformal-
déhyde qui agirait de la méme facon et
qui produirait les mémes effets. Par ces
travaux, on désire essentiellement amélio-
rer la qualité microbiologique de |'eau
d'érable avant son entrée dans le systeme
de collecte. Cette qualité microbiologique
est d'ailleurs un element important de la

-
Photo : Centre Acer

qualité finale du sirop d'érable puisqu'elle
va pouvoir influencer la couleur et les pro-
prietés sensorielles du produit fini.
Le projet a donc comme objectifs
- de contréler le développement micro-
bien a I'entaille par I'utilisation d'un
produit antimicrobien,
- de demontrer que le produit retenu n'a
pas d'effet sur le tissu de I'entaille
- d'etablir que le produit est conforme
vis-a-vis la composition du sirop d'éra-
ble en n'y laissant pas de résidu.
Le controle du développement microbien a
I'entaille passe donc par le respect de I'in-
tégrité de la ressource et du produit fini,
considération jugée indispensable a
I'adoption de toute nouvelle pratique. Il
faut toutefois admettre que pour atteindre
ces ambitieux objectifs, il faut consacrer le
temps et les ressources nécessaires afin
de s'assurer que le moyen choisi rencon-
tre bien toutes les exigences fixees.
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Y4 REGLEMENT

Bernard Perreault

Responsable des contréles,
classement et inspection, FPAQ

on-Non-Non @ I'utilisation de la formaldehyde

a Fédération des producteurs acéri-

coles du Québec tient a informer

tous les acériculteurs que des me-
sures de contrdle rigoureuses ont été
adoptées lors des assemblées régionales
de chacun des syndicats et entérinées par
résolution lors de I'assemblée générale an-
nuelle tenue le 30 octobre 2001, par
I'adoption d‘un réglement interdisant Iuti-
lisation formelle de toutes formes de FOR-
MALDEHYDE pour la désinfection des en-
tailles. Ce réglement, suite a son adoption
a trés forte majorité, a été déposé a la Ré-
gie des marchés agricoles et alimentaires
du Québec pour homologation.
Lorsque ce réglement entrera en vigueur, il

(TRX450ES

permettra a la Fédeération d'assister
I'Agence de réglementation antiparasitaire
(ARLA) pour procéder a grande échelle a
I'inspection des érabliéres situées sur le
territoire du Québec afin de vérifier I'usage
illicite de la pastille de paraformaldéhyde
ou toutes formes de formaldéhyde. De sé-
veres peénalités visent toute la production
en cours pour les acériculteurs trouves
fautifs. Chacun des producteurs devra si-
gner la déclaration de non-utilisation de ce
produit qui sera annexeée a la fiche d'enre-
gistrement des producteurs et envoyée
sous peu a chacun des aceériculteurs vises
par le plan conjoint des producteurs acéri-
coles du Québec.

Il est a noter que les exploitations en ter-
res publiques, régies par le MRN (ministére
des Ressources naturelles ) font I'objet de
vérification de la part des agents forestiers
de Foréts Québec avec lesquels les inspec-
teurs de I'ARLA coordonnent leur travail.
Une clause a I'entente stipule qu'il est in-
terdit d'utiliser des produits non homolo-
gués sous peine de perdre son permis
d'exploitation en terres publiques. D'ail-
leurs, actuellement un producteur risque
de perdre son permis d'exploitation cause
par l'utilisation de comprimes interdits.
Vous trouverez ci-contre, copie du régle-
ment déposeé a la Regie des marches agri-
coles et alimentaires du Queébec.

Le changement de vitesse
électrique réduit la période
d'apprentissage tant pour le
travail que pour le loisir,

Une genereuse garde au sol
élargit le champ d'opération

Le nouveau
Rubicon 500
de Honda,
le dernier
d’une grande
lignée d’inno-
vations sensa},
2)

TRX450S

Le puissant moteur s'ac-
quitte des lourdes taches et
sa position longitudinale
d'une efficacité spectaculaire
permet au 450S d'eflectuer
plus de travail que des VTT
de plus grosse cylindrée

TRX400FW

Un centre de la gravité trés
bas et un embrayage qui
s'engage A trés bas régime
font du TRX400FW une plate-
forme de travail trés sécuri-
laire pour remorquer ou
manoeuvrer en terrain incling.

tionnelles du
monde des
VTT Honda.

La transmussion “"Hondamatic™ du Rubicon est une premiére
en son genre, elie offre des rapport continueliemnent variables
et une durabilité, fiabilité et performance inégalée.

T SR ITEE 1855, Rle. 132 Est
Varennes, Qc
Tél.: (514) 875-3984
Fax: (450) 652-2521

Faites en I'essai chez I'un de nos distributeurs suivants,

Gt-Césaire DION
Motosport inc. Gﬁgzg‘?

840, Cote Joyeuse
800, Route 112, St-Césaire, Qc St-Raymond, Qc

Tél: (450) 469-2733 | (418)

c iquez avec volre i local
pour obtenir des détails sur le Financement
RPM el la fagon dont il peut vous avantager.

'5Mfﬁ@’

628-1, route kennedy, Pintendre, Qc
Tel, / Fax Tel,
7170 Fax

Mécanique
™ "~

i/

5900, rue Principale
Saint-Zénon, Qc

Fax: (418) 365-3358
76 5330, bou!. Royal, Shawinigan, Q¢
Teél.: (819) 539-8151

(418) B37
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REGLEMENT 4%

REGLEMENT DES PRODUCTEURS ACERICOLES INTERDISANT LUTILISATION DE
TOUTE FORME DE FORMALDEHYDE POUR LA DESINFECTION DES ENTAILLES

Lol sur la mise en marché des produits
agricoles et alimentaires (L.R.Q., ¢. M-35.1,
n.92 et 169)

1- Le présent réglement vise a garantir la
mise en marché d'un produit de qualité.
2- Le présent réeglement s'applique au pro-
duit visé par le Plan conjoint des produc-
teurs acéricoles du Québec (1990, G.O. 2,
743).

3- Il estinterdit a tout producteur d'utiliser
des comprimés de paraformaldéhyde ou
toute autre forme de formaldéhyde pour
deésinfecter et retarder la cicatrisation des
entailles qu'il a mises en exploitation.

On entend par « producteur », une per-
sonne visée par le Plan conjoint des pro-
ducteurs acéricoles du Québec.

4- La Féderation des producteurs acérico-
les du Québec est autorisée a verifier |'ap-
plication du présent réglement au cours

de la saison de production, elle peut dési-
gner des personnes pour effectuer la visi-
te de toute érabliere d'un producteur, et
ce, afin de vérifier la conformité de I'arti-
cle 3 du présent réglement.

On entend par « saison de production »,
du 15 janvier au 1* mai.

5- Tout producteur doit permettre, en tout
temps, a toute personne désignée par la
Fédération d'avoir acces a toute érabliére
qu'il exploite pour vérifier la conformité
au présent réglement.

6- Tout producteur doit signer et remettre
a la Fédération, sur demande, une décla-
ration dans laquelle il s'engage a ne pas
utiliser de comprimés de paraformaldéhy-
de ou toute autre forme de formaldéhyde
pour la désinfection de ses entailles et
dans laquelle il s'engage a permettre a
toute personne désignée par la Fédéra-

tion de visiter son ou ses érablieres, le
tout selon la formule ci-annexée.

7- Si un producteur contrevient a I'arti-
cle 3 du présent réglement ou s'il refuse
la visite de son ou ses érabliéres par une
personne désignee par la Fédération, il
lui sera interdit de mettre en marché son
produit en contenant de moins de cing
litres ou de moins de cing kilogrammes.
Au surplus, le produit qu'il aura obtenu
de son exploitation et obtenu au cours
de la saison de production concernée et
qu'il mettra en marché dans des conte-
nants de plus de cing litres ou de plus de
cing kilogrammes sera classé et consi-
déré comme NC ou sera classé et consi-
déré selon toute autre disposition spéci-
figuement prévue, le cas écheant, a tou-
te convention de mise en marché alors
en vigueur,

\®
@\&

AR

NOUVEAUX PRODUITS

DISPONIBLES

RACCORD
UNIVERSEL

a la ligne maitresse

les grosseurs de tuyaux

AVEC ATTACHE
AMOVIBLE (TIE WRAP)

« Sert a adapter les tuyaux 5/16 "
« Le méme raccord pour toutes

« Disponible simple ou double

ERATUBE INC.

LE PLUS IMPORTANT FABRICANT et LEADER

DANS LA FABRICATION D’ACCESSOIRES
POUR LES SYSTEMES DE TUBULURES.

AUSSI DISPONIBLE
EN TOUT TEMPS

« Fourche de fin de ligne 5/16 "
Chalumeau dentelé
Chalumeau a bout uni

«T» bouchon 5/16 "

Union 5/16 "

«¥Y» 5/16 " pour fin de ligne
Oeillet pour fin de ligne 5/16 "

NOUVEAU

Révolutionnaire

collet amovible.

« Oeillets de fin de ligne.
o Unions crochet.
¢ Chalumeaux 5/16” écolo a bout uni.

o Raccord universel avec

. Un CHALUMEAU ECOLO

7/16 "

Tous nous raccords et chalumeaux
sont fabriqués de matiére premiére
non recyclée portant la garantie
alimentaire.

Tous ces produits sont disponibles

Eratube inc.

Eratube Inc. Raynald Désorcy, prop.

2910, rue Vertefeuille, Sainte-Rosalie (Québec) JOH 1X0 « Tél/Fax:
TOUT POUR LERABLIERE : TUBULURE, EVAPORATEUR, SEPARATEUR D'EAU DERABLE «LAPIERRE~

chez nos agents autorisés.

(450) 799-5660 « cell.: (450) 771-8191
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+ FORMATION

COURS DE CONFISERIE A L'ERABLE

‘Institut de tourisme et d'hotellerie
L du Québec offre cet hiver un cours

de confiserie et patisserie entiére-
ment consacré aux produits de I'érable. Le
chef patissier Albert Simon a concocté
tout un programme. Des recettes de bon-
bons, de chocolat, de patisseries et de
mousses a |'érable épateront vos yeux et
vos papilles.
M. Simon n'en est pas a ses premieres ar-
mes. Patissier depuis les années 50, il a
déja été consacre chef patissier de I'année
et a gagne de nombreux premiers prix. No-
tons sa premiere place au Mondial du cho-
colat a Roanne en France avec sa Tablette
québécoise. Cette tablette de cacao a
72 % contient un onctueux mélange de si-
rop d'érable et de la liqueur Chicoutai. Le
chef accordera une attention particuliére a
|'aspect visuel. C'est bien connu, on man-
ge d'abord avec les yeux. La technique du
pastillage, par exemple, permet de créer
des sculptures variées et colorées a partir
du travail du sucre.
Ce cours de 40 heures, de niveau avance,
s'adresse aux patissiers ou aux propriétai-
res de cabane a sucre qui veulent se de-
marquer en élargissant la gamme de leurs
possibilités. « La formation sera adaptée a
la clientéle des acériculteurs », précise
Claude Lafreniére, coordonnateur de la
formation continue.
L'idée du cours vient de Bernard Aurouze,
actuel directeur des études a I''THQ, et
aussi un membre de ['Institut quéebecois
de I'érable de Plessisville dont le mandat
est justement de favoriser la concertation
et la valeur des produits de I'érable et de
ses derives.
Les bonbons ou les tablettes de chocolat a
|'érable sont d'excellents exemples de
produits qui pourraient étre vendus a l'an-
née un peu partout, méme a l|'étranger.
L'érable est I'ambassadeur par excellence
du pays. Toutefois, méme les Francais se
demandent souvent quoi faire du sirop.
Présenter des produits finis permet d‘ac-

Photos : 1'T1Q
Le chef patissier Albert Simon

Ce cours de 40 heures, de niveau
avancé, $'adresse aux patissiers ou
aux propriglaires de cabane & sucre

céder plus facilement aux clients qui
connaissent peu l'‘érable. La transforma-
tion ajoute plus de valeur au sirop brut et
facilite son exportation. Pour bien réussir
cette percee, le savoir-faire est essentiel. «
Des bonbons exportables doivent résister
a la vibration et au froid dans les avions. Ca
prend de nouvelles recettes », explique le
chef Albert Simon:

L'ITHQ travaille depuis longtemps avec les
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Thierry Lariviere

Mousse a |'érable

producteurs agricoles. Son centre de re-
cherche permet de développer de nou-
veaux produits a bon prix. « Pour six ou
sept nouveautés, on demande environ
4000 $ », explique Jean Beaudoin, respon-
sable du CMRA (Centre multifonctionnel
de recherche appliquée). Le perfectionne-
ment de procedés déja existants est enco-
re moins dispendieux.

Le formulaire d'inscription pour le cours se
trouve sur le site Internet de I'ITHQ
www.ithg.qc.ca. Les personnes interes-
sees peuvent aussi contacter le registra-
riat au 514-282-5113 ou le 1-800-361-
5111. L'ITHQ est situe a Montréal en face
du carré Saint-Louis.
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ALMA
Maltais &
Ouellet inc.

ANGE-GARDIEN-
EE FI‘OUL\QLLE

uip. Lagu
Itée

BERTHIERVILLE
E.M.L. (s.e.c)

CAP DE LA
MADELEINE
Nordeer inc.

OATICOOK
quip. Veilleux
Coaticook inc.

DRUMMONDVILLE
Agritex
Drummondville

GUIGUES
Machineries
M. Larose Itée

LAVAL
Lavaltrac Equip.
inc.

ENNOXVILLE
quip. Veilleux
Lennoxville inc.

PIKE RIVER
Equip. Lagué
Pike River inc.

RICHMOND
Agritex
Richmond inc.

RIMOUSKI /
atane
quipements
ll)anlel Lévesque
nc.

RIVIERE-DU-LOUP
Equipements
Daniel Lévesque
RDL inc.

ST-AUGUSTIN /
Mirabel
Centre
Agricole J.L.D.

ST-AUGUSTIN /
uébec
quipements

Big John

T-C‘ELESTII:J
uipements
Rﬂ’.lg inc.

ST-GEORGES-DE-
EAUCE
quipements

Agri-Beauce enr.

ST-GERVAIS,

Cté Bellechasse
rrs Goulet & Fils
nc.

ST-JACQUES-
LE-MINEUR
Agricotech

T-PASCAL
quipements
Laplante inc.

ST-POLYCARPE
Agritex
St-Polycarpe
inc.

STE-MARTINE
Agritex
Ste-Martine
Ltée

SOLIDE ET FIABLE toujours JOHN DEERE

YAMASKA-est
Agritex
Yamaska

ST-ROCH-DE-
'ACHIGAN
quipements

Maurox inc.

TE-ROSALIE
quipements |
Lagué Itée

ARENNES
quipements

Lagué &
Martin inc.

VICTORIAVILLE
André

* . Girouard

& fils inc.
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UNE PREMIERE AU QUEBEC

' acericulture au secondaire

our la premiere fois au Quebec,
P des cours en acériculture sont

disponibles au secondaire. Ils
sont dispensés au Bas-Saint-Laurent et
en Estrie. La formation débouche sur
I'obtention d'un dipléme d'études pro-
fessionnelles en acériculture.
Le Centre de I'éducation des adultes et
de la formation professionnelle de la
Commission scolaire du Fleuve et des
Lacs (Pohémégamook, Bas-Saint-Laurent)
et le Centre de formation Le Granit (Lac-
Mégantic, Estrie) offrent cette formation
pour la premiére fois au Québec en 2001-
2002 a titre expérimental.
Les cours ont débuté le 24 septembre.

Les premiers finissants recevront leurs
dipldomes en juin prochain. La formation
est d'une durée de 1 005 heures au cours
desquelles les étudiants auront a déve-
lopper 16 compeétences.

C'est au mois d'aolt dernier que le mi-
nistére de I'Education a autorisé la for-
mation. « Nous sommes trés satisfaits
par le nombre d'inscriptions (10), car
nous avons été serrés dans le temps »,
mentionne le directeur du Centre de la
commission scolaire du Fleuve et des
Lacs, Bernard D'Amours.

Ce dernier explique que la formation a
été montée suite aux demandes des ace-
riculteurs qui voulaient des cours recon-

AVEC LES TREUILS

TAJFUN

* Treuil hydraulique ou mécanique

* 10 modéles de 6600 a 22000 Ibs
pour tracteur de 16 a 108 cv

* Plusieurs décennies d'expérience

¢ Des dizaines de milliers de treuils
en opération dans le monde

* Construction robuste et sécuritaire

¢ Largeur du bouclier : de 48 a 79 pouces

Distributeur GALLIGNANI FALC DISTRIBUTION INC.
640, rue Chauveau, Drummondbville (Qc) J2C 6C9
Tél.: (819) 477-1107 Fax : (819) 477-1108

E-mail : gfone@9bit.qc.ca t—rr—---
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Alexandre D’Astous

Journaliste a la pige

nus. « L'industrie acéricole est en forte
expansion au Bas-Saint-Laurent, notam-
ment au chapitre des grosses érabliéres.
Nous avons réalisé des analyses et des
études de secteur pour monter un pro-
gramme qui répond aux attentes de l'in-
dustrie », explique M. D'Amours. Le
meéme processus a été utilisé dans la
MRC Le Granit, en Estrie.

Les objectifs sont de former des acéricul-
teurs et des ouvriers acéricoles dans la
réalisation de travaux en érabliere, de
travaux aceéricoles de premiére transfor-
mation et de s'assurer de la polyvalence
et de l'efficacité des finissants dans le
domaine de la production acéricole.

La formation est d'une durée de

1 005 heures au cours desquelles
les éludiants auront a développer
18 compétences

« L'étude de faisabilité réalisee en 1998
pour l'implantation de la Maison Familia-
le Rurale dans la MRC du Granit faisait
déja état des difficultés de reléve dans ce
secteur et comme la formation d'une re-
leve qualifiee est une priorité, mais aussi
une problématique pour nos producteurs
régionaux, le projet pilote arrive juste a
point », mentionne le directeur du Centre
de formation Le Granit, Yves Gilbert.

CONTENU DU COURS

Le programme traite du métier, de la for-
mation, de |'orientation en forét, sante et
securite, érable et écosystéme, travail en
equipe, travaux d'aménagement, qualite,
installation et entretien, entaillage, traite-
ment de |'eau d'érable, transformation de
I'eau d'érable, conditionnement du sirop,
nettoyage et assainissement, équipe-
ment et infrastructures, recherche d'em-
ploi et intégration au milieu du travail.


mailto:gfone@9bit.qc.ca

Les aspects qui seront les plus approfondis
sont les travaux d'aménagement, I'installa-
tion et I'entretien et finalement I'intégra-
tion au milieu du travail avec 120 heures
accordees a chacun, La formation se veut
surtout pratique. On parle d'un ratio un
tiers théorique et deux tiers pratique.

ERABLIERE
EXPERIMENTALE

A Pohénégamook, au Bas-Saint-Laurent,
les travaux de construction et d'aména-
gement d'une érabliere experimentale de
8 000 entailles devaient debuter en no-
vembre et étre préts pour la saison du
printemps. Le terrain utilisé est situé sur
les anciennes terres des Freres des eco-
les chrétiennes. Le Centre realise présen-
tement une étude de consultation sur
des besoins d'expérimentation et de
transfert technologique en complément
a la formation.

FORMATION 4
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INC.
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FOREST INC. DUGRE INC. INC.

Poularies St-Damase Ste-Marie de
MACHINERIES EQUIPEMENTS Beauce
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¢ PROMOTION

Du sirop & I'annee longue

a Féderation s'est donné comme
L mandat de déesaisonnaliser et d‘aug-

menter la vente du sirop d'érable du
Québec, entre autres par le biais d'une cam-
pagne de promotion générique dans les
marchés d'alimentation. Un nouveau pro-
duit, une fondue dessert a I'érable est dispo-
nible cet automne dans les marchés Métro,
IGA, Provigo, Loblaws, Maxi et Super C, et ce,
pour une durée de six a huit semaines. La
fondue dessert a I'érable est en promotion
chez Métro depuis le 25 octobre dernier.
Pendant la promotion, une équipe de 16
personnes, spécialement informée sur le si-
rop d'érable par un représentant de la Fé-
dération et supervisee par un coordonna-
teur, fera le tour des épiceries participantes
afin de remettre des coupons-rabais de
0,50 S, assumeés par la Coopérative Citadel-
le de Plessisville et par la Fondue Paysanne,
sur tout achat de sirop et de fondue a I'éra-
ble. Le consommateur retrouvera a l'inté-
rieur de I'emballage un dépliant contenant
recettes et informations relatives au sirop
d'érable du Québec. Par ce projet innova-
teur, le MAPAQ dans le cadre du program-
me « Initiatives » a verse a la Fédération une

aide financiere de 25 000 $ pour la réalisa-
tion de cette promotion.

Une campagne de relation publique a éte
lancée au printemps et a I'été et différents
communiques ont été expédiés aux medias
afin de publiciser des recettes adaptées aux
menus estivaux. Par la méme occasion,
Sceur Angele a été retenue comme porte-
parole et elle a participé a des emissions de
télé pour parler des produits de I'érable tout
au long de I'été.

De magnifiques pochettes corporatives et
affiches ont été produites et distribuées
aux consommateurs dans le but de faire la
promotion de l'industrie et des produits de
I'érable du Québec. La Fédération a eté
présente a trois événements majeurs au
cours de la derniére année, soit le Salon de
la gastronomie de Montréal, le Salon inter-
national de [‘alimentation de Montreal
(SIAL 2001) et au Salon Rest-Hote (restau-
rateurs) tenu a Québec.

Toujours pendant la campagne de promo-
tion dl'automne, un concours intitulé « Sirop
d'érable - Saveur du pays, en tout temps
naturellement! » s'adressera aux étudiants
en cuisine de toutes les écoles de cuisine

Jean-Pierre Bellegarde

Agent de recherche et
de communication, FPAQ

du Québec (18 régions). Il se déroulera du 9
novembre au 7 décembre pour une durée
totale de quatre semaines. Chaque éléve
participant devra créer trois recettes origi-
nales (entrée, plat principal, dessert).

Un communiqué sera envoye dans les heb-
dos régionaux des 18 régions afin d'annon-
cer le concours. Les étudiants participants
Seront supervises par un enseignant en cui-
sine. Un jury sera formé de deux ensei-
gnants par école et un gagnant par ecole
sera choisi. Un depliant paraitra par la suite
avec differentes recettes dont les 18 recet-
tes gagnantes. Une apparition a la télévi-
sion, en compagnie de Soeur Angele est a
planifier pour 2002. Des communiqués
mentionnant le concours et les gagnants
seront envoyes dans differents médias a
grand tirage en janvier 2002. La Fedération
espére rejoindre environ 500 a 600 étu-
diants. Chaque gagnant pourra voir sa re-
cette publiée dans un magazine avec sa
photo et son nom en plus de se mériter un
prix. Par cette initiative, nous voulons inviter
les chefs de demain a utiliser et a faire la
promotion du sirop d'érable dans le milieu
de la restauration.

VENEZ VOIR
MODELES

Catalogue couleur et vidéo disponibles

Tél.: 1 877 866'0667 (sans frais) / Fax: (450) 562-0314

POSSEDEZ UNE SCIERIE

Grand choix de modéles de scieries
pour tous vos besoins !

NOS NOUVEAUX

Wood-Mizer® Québec

422, route du Canton, Chatham (Qc) J8G 1R1
C.élec.: woodmlzerqc@msn com / internet:

www.woodmizer.com
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Un autre projet sera mis de I'avant vers la
mi-automne et s'adressera aux restaura-
teurs. La Fedération souhaite impliquer
prés de 200 restaurateurs a travers la Qué-
bec pour participer a une grande promo-
tion du sirop d'érable dans leurs établisse-
ments. Cette initiative vise a développer
I'utilisation du sirop d'érable dans le milieu
de la restauration, augmenter les ventes de
sirop d'érable pur et a inciter les consom-
mateurs a réclamer les produits d'érable
pur au restaurant.

Trois plans de promotion leur seront propo-
seés. lls auront le choix d'avoir des parutions
a la radio, de faire paraitre des annonces
dans les journaux locaux et de recevoir du
materiel promotionnel dans leurs restau-
rants, Le plan complet (radio, journaux, ma-
tériel promotionnel) demande une partici-
pation financiere de 350 $ de la part du res-
taurateur. Le second plan (journaux, mate-
riel promotionnel) demande une participa-
tion financiére de 250 $ et le dernier plan
(matériel promotionnel) est gratuit pour
tous les restaurateurs participants.

Pour inciter les restaurateurs a participer a
la promotion, en plus de les impliquer dans
I'un des trois plans (radio, journaux, mateé-
riel), ils courent également la chance de ga-
gner un prix. Nous voulons aussi impliquer
les serveurs et, pour ce faire, ceux qui offri-
ront et vendront un repas accompagné de
sirop d'érable courent aussi la chance de
gagner un prix. Le consommateur ne sera

nos authentiqurss
produits d’érable.

TEDERATION DES
PRODUCTELRS MCERICOLES
DU QuEBec

pas en reste, puisqu'il aura la chance en
remplissant un coupon de participation
dans un restaurant participant de gagner un
prix s'il consomme un repas au sirop d'éra-
ble. Avec cette seérie d'initiatives au cours
de I'automne, la Fédération espére non seu-

PROMOTION

lement désaisonnaliser la consommation
du sirop d'érable, mais elle souhaite plus
que jamais que les consommateurs pren-
nent de plus en plus I'habitude de deman-
der du vrai sirop d‘érable, non seulement en
magasin mais aussi au restaurant.

Nous fabriquons
chargeuse, grappins
et remorques
forestieres pour
tous vos besoins
petits et gros.

Nous avons ce qui
vous convient.

VALVES
HYDRAULIQUES
DE GRANDE
QUALITE.

« TREUIL de 4 800 4 8 000 livres
o 5 modéles de CHARGEURS
o REMORQUES de 12 000 a 20 000 livres

MAJACO INC.

5127, de la Plaisance
Chestemlle (Qc) GOP 1J0
Tél.: :81 9; 382-9977
Fax: (8 382-9970
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billes Gauvreau : [a constance de |'engageme

saisons, notre role en tant

qu'agriculteurs consiste a plan-
ter des graines en terre et a suivre leur
évolution. C'est un peu ce qu‘on a fait de-
puis 25 ans a la Fédération des produc-
teurs acericoles. Ca prend peut-étre plus
de temps que dans d'autres productions
pour s‘organiser mais on y arrive. Si ¢a ne
se fait pas en 2002, ce sera en 2003. »
Celui qui voit I'avenir de la production aceéri-
cole avec autant de confiance peut, plus que
bien d'autres sans doute, témoigner des
progres réalisés. |l s'agit de Gilles Gauvreau
qui vient de tirer sa révérence apres prés de
40 ans d'engagement dans le syndicalisme
agricole au sein de I'UCC, puis de I'UPA, et
particulierement a la Fédération des pro-
ducteurs acéricoles. Foréts de chez nous est
allee le rencontrer chez lui, dans le joli villa-
ge de Norbertville, dans les Bois-Francs.

(( I orsque qu'il y a des mauvaises

TRENT-NEUF ANS

DE SYNDICALISME

Producteur laitier, M. Gauvreau a commence
a bouillir au debut des années 60; suivant en
cela les traces de son grand-pére et de son
pere, Leur érabliére, qui comptait alors 3 000
entailles, était parmi les grosses de I'époque.
Des 1962, il devint le 2° président de I'histoi-
re du Syndicat des producteurs de sucre et
de sirop d'érable de la région de Nicolet.
L'ancien nom du Syndicat des producteurs
aceéricoles du Centre-du-Québec. Un poste
qu'il occupera jusqu‘en mai 2001!

A la fondation de la Fédération des pro-
ducteurs acéricoles, en 1966, il accéde a la
vice-présidence puis, en 1972, il succede a
Maurice Prévost a la présidence jusqu‘a
I'arrivée de Jean-Yves Faucher en 1985. Il
ne quittera le conseil exécutif de la Féde-
ration qu'a I'élection de I'actuel président,
Pierre Lemieux - deux hommes qui se
vouent une admiration mutuelle - au debut
de la derniere décennie.

En tant que président de sa région, il sera
du conseil d'administration de la Fédération

Loic Hamon

Depuis 1962, Gilles Gauvreau est impliqué en syndicalisme acéricole.

jusqu’en mai de cette année. Il a aussi siege
prés de 20 ans au conseil d'administration
de la Fedération régionale de I'UPA.

DE TOUTES LES

GRANDES LUTTES

Gilles Gauvreau, qui a fait du porte-a-porte
pour collecter les cotisations a I'UCC, a été
de toutes les grandes luttes des 40 dernié-
res annees, particulierement celles oppo-
sant les mouvements syndical et coopéra-
tif. Dans |'acériculture, il a assisté a la mise
en place - subventionnée - des systemes
de collecte sous vide, a partir du milieu des
années 70. Une révolution technique qui,
avec les consolidations de fermes, allait
accroitre la productivité de facon impor-
tante et conduire a la premiére crise ma-
jeure de surproduction au début des an-
nées 80. « Jusque-la il n'y avait pas eu trop
de fluctuations mais en 1981, les prix sont
tombeés, rappelle M, Gauvreau. La Coopeé-
rative des producteurs de sirop d'érable
Citadelle, de Plessisville, qui comptait

'l FORETS de chez nous, DECEMBRE 2001

3 000 membres, dictait deja les prix sur le
marché. Ca lui a pourtant pris cing ans
pour payer certains producteurs! »

LENJEU : LE CONTROLE
DU SURPLUS
M. Gauvreau a aussi présidé la premiere

_ tentative, ratee, d'adoption d‘un plan con-

joint des producteurs acéricoles qui a sui-
vi, en 1983. Un échec qu'il attribue directe-
ment aux pressions exercees par Citadel-
le, et les autres coopératives, sur les pro-
ducteurs. « Il faut comprendre qu‘a I'épo-
que, la production acéricole était essen-
tiellement complémentaire. Les produc-
teurs étaient membres d‘autres coopérati-
ves, de lait notamment. » Les deux tiers
des producteurs se prononceront finale-
ment contre.

La Federation acericole devra attendre six
ans pour que la conjoncture lui permette de
relancer son projet de plan conjoint. « Au deé-
but d'avril 1988, il n'y avait pas une goutte de
recoltée! Ce fut la panique. Les acheteurs ont

Hamon

Yotos : Loic



eteé jusqu'a offrir 2,50 $ la livre pour du 2A.
La récolte fut finalement excellente et Ci-
tadelle eut encore du mal a respecter ses
engagements. Mais ¢a nous a ouvert les
yeux. On s'est apercu trés vite que le ma-
tin ou on controlerait les surplus, on serait
en voiture. C'est encore ¢a qui se joue ac-
tuellement! »

On connait la suite. Quatre années de sur-
plus suivirent. La banque de sirop créée
par la Fédération déborda. En situation de
faillite technique, elle dut céder son stock
de sirop a un organisme de concertation
bipartite producteurs/acheteurs créé par
les gouvernements, le Regroupement pour
la commercialisation des produits de |'éra-
ble du Québec. Le fameux RCPEQ qui, avec
son surplus et son fonds d'intervention,
est au centre des enjeux de |'affrontement
entre la Fédération et Citadelle au sujet du
projet d'agence de vente.

« Si ¢a bloque actuellement, c'est encore de
la faute de Citadelle méme si elle prétend
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« J'ai pleinement confiance en |'avenir, affirme Gilles Gauvreau. On n'ira pas chercher des cho-
ses spectaculaires mais graine par graine, comme dans les autres productions. La lutte ne
sera jamais finie mais il faut s'accoter la et tenir le lousse. »
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toujours le contraire, dit sans ambages M.
Gauvreau. Pourquoi pensez-vous que les
acheteurs dépensent des centaines de mil-
liers de dollars en avocats pour empécher
les producteurs de contréler leur produit?
C'est parce que ca paye! Certaines années,
ils se mettaient jusqu‘a 92 cents la livre dans
les poches en vendant notre produit beau-
coup plus cher aux Etats-Unis. L'érabliére
appartient au producteur alors pourquoi il
n'en irait pas de méme avec le sirop d'éra-
ble. Cela a beau étre du commerce, mais |l
faut de la justice et de I'équité. Quand ¢a va
mal, il faut que tous endurent. »

LA CONSTANCE

Controler la mise en marché de son pro-
duit est une lutte de longue haleine, fait re-
marquer Gilles Gauvreau, faite de petits
gains, comme les délais de paiement,
maintenant prévus a la convention de
mise en marche. « Globalement, notre af-
faire avance, affirme-t-il. Pas assez vite
sans doute pour ceux qui en veulent beau-
coup mais l'important c'est de demeurer
constant. En tout cas, on ne recule pas. »
Dans le méme ordre d'idees, M. Gauvreau
ne s'attend pas a ce que la Fédeération des
producteurs acéricoles gagne sur tous les
points dans la bataille pour mettre en pla-
ce une agence de vente. « Je ne crois pas
non plus que l'agence de vente démarre
dans I'huile tout de suite. Il y aura toujours
quelques rats derriére lesquels les ache-
teurs se cacheront... ». M. Gauvreau ne
croit pas que le projet puisse tomber a
I'eau maintenant. « L'organisation, avec
|'appui de I'UPA, est beaucoup plus forte
qu‘avant. Avec la protection des érabliéres
que nous donne en plus la Loi sur la pro-
tection du territoire agricole, il n'y a aucu-
ne raison de ne pas en sortir gagnant. »

LENGAGEMENT

Pour avoir la force de durer longtemps, il
faut plus que vouloir améliorer son propre
sort, souligne M. Gauvreau. « Chez nous,
on dit que si t'as un talent, il ne faut pas
I'enterrer. Il faut le mettre au service des
autres. C'est slir qu'on tient a ce que notre
erabliere garde sa valeur, mais je n'ai pas
fait tout ¢ca pour mes intéréts personnels
dans la production. Nous étions un groupe

de gens attachés au développement de
leur région et puis tout a évolué. C'était un
engagement, au sein de I'UPA comme indi-
vidu pour obtenir le meilleur. Je n'étais ab-
solument pas en mesure de dire ou tout ¢a
irait quand j'ai commenceé. »

« Je suis satisfait et heureux de I'avoir fait.

Je ne peux dire que je quitte avec plaisir
mais il vient un temps ou la santé ne nous
permet plus de subir autant de pressions.
J'espere qu'il va rester encore des person-
nes qui ont le potentiel et la ténacité et qui
peuvent s'engager a fond afin d’'obtenir le
meilleur pour les acériculteurs. »

Batiments

ArcHIDrome

Protégez votre machinerie
et travaillez a I'abri !

Pour plus d'information ou pour recevoir

Batiferme

UISIC| Corporation d'acier UNGAVA USC ltée
Un produit de

notre brochure, composez le :

(450) 678-4444

région de Montréal

1-800-986-4282

sans frais

Produit du Quebec
depuis 40 ans

3100, boul. Losch, Saint-Hubert (Québec
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Densité des essences de
hioig e chauffage

Voici une liste des essences le plus sou-
vent utilisées comme bois de chauffage.
Les bois les plus durs sont au début de la

B 3. idvke. SEHTIT
BRINDILLES

-l

liste et les plus mous au bas.
- Ostryer de Virginie (bois de fer)
- Orme liege

- Caryer

- Chéne

- Erable a sucre

- Hétre

- Bouleau jaune

- Fréne

- Orme rouge

- Erable rouge

- Méleze

- Sapin de Douglas

- Bouleau blanc

- Erable négondo

2141 TURBO

10.8 ce, 20 kW, 4.7 kg

$359.95

Aune de I'Orégon JONSERED — ~—
- Pruche 2145 TURBO
Peuplier 15.0 €, 22 KW, 4.7 kg,
$399.95
- Pin
Tilleul
Epinette

- Sapin baumier

Saviez-vous que. . .?

&Y
JONSERED =

5 2150 TURBO
une corde de bois de poéle 9.4 0, 23 kW, 4.7 kg
(cordon) 4’ X 8' X 16" : $ 479.95

- de tremble sec equivaut a 130 litres
d'huile a chauffage (48,71 $)

-de pin sec équivaut a 140 litres
d'huile a chauffage (52,07 $)

- de plaine sec equivaut a 190 litres

d'huile a chauffage (70,55 $) JONSERED
- d'érable a sucre sec équivaut a 222 ‘2_163""‘:\"‘?3\
X : L2 h2.4 0c, b V6.0 kg,
litres d'huile a chauffage (82,31 $) $ 699.95

- de merisier sec equivaut a 227
litres d’huile a chauffage (84,00 $)
Si le prix de I'huile a chauffage est de
0,37 $ le litre, on peut établir la
valeur en énergie d'une corde de

bois de poéle.

Si vous n'Etes pas satisfait du
rendement dans les sept premiers
jours, vous pouvez soit 'echanger
pour un autre unité Jonsered

ou obtenir un rembouse- 0“”
ment 3 Pexception des

modeéles: RS, Moulins

o

)
ZnysS

Ascie, Cheval de fer

ctiracteurs,

=
o

OFFRE IALE
DE JONSERED

JONSERED JONSERED
2035 TURBO 2149 TURBO
6.3 ¢, LA KW, 4.7 Lg. 16" 494 ¢, L1KkW, 49 Lg. 16"
$ 279.95 y $549.95
2R
JONSERED 2171 TURBO

Carburateur et poignée chaulTante,
0.7 ¢, 19 KW, 6.0 kg 16,

s809.95 ,
Jonsered

jonsered.com

JOSA Corporation Lud./Liée. Lachute, RQ. Tel 450-56 28872 Moncton, N Tel, S06-359-8714,
Richmond, B.C Tel, 60402756610, North ay, ON, Tel, 7054765080,

s

Ches les marchunds participants pour un temyps limité ou jusqu’d épuisement des stocks.
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¢ REPORTAGE

PRODUITS DE L'ERABLE

Michel Beaunoyer

Journaliste a la pige

Une spectaculaire mise en marche

trée du charmant village qui attire des

milliers de skieurs et touristes, est lo-
vée une cabane a sucre qui est en train de
redéfinir notre conception de I'érabliére
traditionnelle. La Cabane a sucre de la
Montagne est toute petite, mais on y bras-
se de grosses affaires et on n'y a pas per-
du le contact avec ses racines.
Il'y a prés de trois ans maintenant que cet-
te cabane occupe un emplacement straté-
gique, au centre de la promenade qui
mene les visiteurs aux boutiques, restau-
rants et hotels chics de ce centre de villé-
giature haut de gamme. Les promoteurs
veulent en faire une destination quatre sai-
sons. C'est évidemment les pentes ennei-
gees qui attirent le plus de visiteurs, mais
les activités estivales et les couleurs au-
tomnales charment plus d'un touriste.
Pour Manon et Yves Henri, de Saint-Esprit,
enfants d'acériculteurs, le réve longtemps
caresse de se lancer en affaires a commen-
Cé a se concrétiser apres une visite tout a
fait fortuite. « Ma sceur était venue au Mont-
Tremblant faire du ski. Elle est tombée sous
le charme de I'endroit. Tout de suite elle a

I ci, au pied du Mont-Tremblant, a I'en-

NOUVEAU

oncentration & 10" b

 MEINLLEURE GARANTIE
SUR LE MARCHE

Su que c'était I'endroit idéal pour installer
notre cabane a sucre. Il y avait un fort acha-
landage et le type de visiteurs nous permet-
tait de présenter des produits haut de gam-
me », explique Yves Henri.

Le processus menant a l'ouverture du com-
merce a été long. Comme on peut le deviner,
ils sont nombreux les entrepreneurs qui veu-

Iy
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LA VE USE DE
TUBULURE

Mieux connue sous
le nom de " Airablo"”

div. de A.Pellerin & Fils Ltée 1700 rue principale. St-Adrien de Ham, Qc, JOA 1C0
site: www.airablo.com

I'él: (819) 828-2828
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Récupérateur
d'huile "FLOOD",

Photos : Michel Beaunoyer
La boutique est aménagée pour mettre en valeur les produits. Des affiches en japonais expli-
quent les produits aux consommateurs nippons.

lent se greffer a ce village de villégiature. Il a
donc fallu attendre qu'intrawest, maitre des
lieux, réalise ses propres études de marche
et détermine si les produits proposeés par les
jeunes entrepreneurs étaient a la hauteur,

Entre-temps, le duo a mis ses talents com-
merciaux a l'essai, en vendant des pro-
duits de I'érable dans une petite cabane

LA BEDA INE

L extracteur

de séve
bien pensé

POMPE A VIDE
tde CFM
+ haut "vacuum" oy
22" de mercure)
(\ﬂ + de rendement

Fax: (819) 828-3408




portative. Le résultat est concluant et le
frére et la sceur, qui s'associent a un autre
partenaire financier, Marcel Collin, sont
préts en 1999 a emmeénager dans le local
mis a leur disposition par Intrawest. Les
jeunes entrepreneurs doivent mettre
90000 $ dans l'aventure et s'engager a
verser un loyer de plus de 2 000 $ par mois
pour avoir le droit d'occuper une boutique
qui fait a peine 400 pieds carrés!

INTERPRETATION ET

MISE EN VALEUR

un tres grand soin a été accordé a I'aména-
gement du commerce. L'entreposage se fait
dans la piéce du sous-sol, dans une petite
salle réfrigérée et ou I'on retrouve aussi la
machine a glace, dont nous reparlerons
plus loin. Au plancher principal, on retrouve
les présentoirs de bois sur lesquels les pro-
duits sont disposés. On parle ici évidem-
ment d'une sélection de produits exposés
dans des bouteilles élégantes. Que ce soit le
sirop doré, le sucre et le beurre d'érable ou
des produits plus particuliers, comme le thé
et le café aromatises, tout est présenté
dans des emballages ou des bocaux elé-
gants, Au total, on peut choisir parmi une
quinzaine de produits de I'érable différents.
En mettant les pieds dans la boutique, on
comprend bien qu'on a affaire a des biens
de luxe et non pas a un centre d'écoule-
ment de sirop en vrac. Au cceur du local,
un arbre, qui permet a M. Henri, lorsque le
commerce n'est pas trop bonde, d'expli-
quer aux visiteurs les secrets de la fabrica-
tion du sirop et des produits dérives.

La clientele est tres particuliéere. On
retrouve, naturellement, le demi-million
de skieurs attirés par la poudreuse. Mais,
selon Yves Henri, sa meilleure saison de-
meure |'automne. Durant cette période,
les visiteurs ont plus de temps pour visi-
ter les boutiques. Certains viennent
d'ailleurs de trés loin pour découvrir les
couleurs de notre automne. Les Japonais,
avant les evénements de septembre der-
nier, étaient plus de 6 000 a venir passer
quelques jours au Mont-Tremblant durant
le plus fort de la saison. Cette année, le
nombre de visiteurs nippons a chuté a en-
viron 1 500. Ceci étant dit, ils représen-
tent encore une clientéle de choix, rem-
plissant souvent leurs valises de petites

REPORTAGE

La tire sur la neige a I'année longue est un
outil de marketing unique. Difficile d'y gofi-
ter sans vouloir ensuite entrer et rapporter
une petit souvenir sucré a la maison.

La Cabane a sucre de |a Montagne a di se
conformer a des exigences sévéres en ma-
tiere de qualité, autant dans la conception
du local que dans la présentation des pro-
duits.

A ¥

des o gho)

(Plus ?u un outil indlsbensable,
c ‘est mellleur compagnom &
' e trava I. 7

Treuil 8 000 Ibs
Standard

sIsoucier
miager

BERFOR

DIVISION DE RAD TECHNOLOGIES INC.*
2835 Chemin de I'Aéroport

Thetford Mines (Québec) G6G 5R7

Tél,; (418) 338-4499  Fax: (418) 338-6090
berfor@radmter com
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bouteilles de sirop qu'ils donneront en ca-
deau aux amis et aux proches une fois de
retour au pays.

Méme en le vendant dans de petites bou-
teilles, la Cabane a sucre de la Montagne
réussit a commercialiser plus de 2 000
gallons de sirop par année.,

UNE AVENTURE VERTICALE
Tous les produits vendus dans la boutique
proviennent de |'erabliere familiale, a
Saint-Esprit. Lorsque la production des
13 000 entailles de cette érabliere ne suffit
pas, on achéte du sirop des oncles qui sont
dans la région. Mais on ne prend que le si-
rop clair, de la plus belle qualite, pour ap-
provisionner la cabane a sucre.

Le beurre, la tire, méme les tartes au sucre
et les confitures sont produits a I'érabliere.
Toute la famille doit souvent mettre la
main a la pate afin que les tablettes ne se
trouvent pas dégarnies lors d'une période

d'achalandage. Il y a donc un lien direct en-
tre la production et la commercialisation.

UNE PUBLICITE ORIGINALE
Une des particularités de la Cabane a su-
cre de la Montagne, c'est qu'on y prépare
de la tire sur la neige toute |'année durant.
Pour 2 S, les passants peuvent se sucrer le
bec avec une geénéreuse portion de tire,
coulée sur un tapis de glace finement
concassee, produite par la machine dont
nous avons parlé plus tot.

Dés qu'il arrive le matin, Yves Henri met du
sirop a chauffer. Une fois la température
atteinte, il placera la tire dans un bain-ma-
rie afin d'en avoir toujours sous la main. Il
peut ainsi en offrir rapidement aux pas-
sants sans avoir a les faire attendre. Cette
méthode remporte un trés beau succes
pour plusieurs raisons. Tout d'abord, le si-
rop qui chauffe répand une délicieuse
odeur dans le commerce, une odeur qui

doit bien aider les ventes. De plus, la tire
d'érable en plein soleil d'été, ou aprés
avoir passé la journée sur les pentes, est
une gaterie originale et populaire,
Soulignons que pour mousser le concept,
I'équipe de Yves Henri a méme établi un re-
cord Guiness, en formant une trainée de 2,3
kilometres de tire sur la neige! L'exploit a été
réalisé sur les pentes du mont et a permis
d'amasser des fonds pour une bonne cause.
Le lancement de la Cabane a sucre de la
Montagne a été une sérieuse gageure fi-
nanciére. Yves Henri, il est utile de le si-
gnaler, n'a que 27 ans. Sa facon d'abor-
der la commercialisation des produits de
I'érable a eté couronnée d'un tel succes
qu'il parle maintenant de lancer une nou-
velle boutique, Vous aurez beau lui met-
tre la main dans la tire chaude, il ne vous
en dévoilera pas I'emplacement avant
que ce ne soit chose faite. Bref, il faudra
le suivre...

COOPERATIVE FEDEREE DE QUEBEC
Machines agricoles

PIECES COMPATIBLES

VOICI POURQUOI voree

= Base en une seule
piéce coulée

= Crémaillére fonctionnant
dans un bain d'huile

= Position de transport
UNIQUE. (se replie sur e dessus)

® Cylindre de stabilisateurs
proteges

2", " Levier a trois fonctions

= Rotation de 400° du

chargeur

Pour plus d'informations: Tél.: (819) 379-8551
Télec.: (819) 379-6912
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Téléphonez-nous. nous vous
expédirons un dépliant gratuitement
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% EDITORIAL

S'inspirer des reussites

n ne peut prendre la direction

d'une organisation comme la

Fédération des producteurs de
bois, comme je I'ai fait au début du mois
de novembre, sans réfléchir sur les roles
de cette organisation, sur la fagon dont
elle les remplit et sur les gestes a poser
pour qu'elle les remplisse mieux. L'histoire
et les documents officiels de la Fédération
sont clairs sur ces roles. On y parle de dé-
fense des intéréts des propriétaires de boi-
sés du Québec, de représentation de leurs
intéréts aupres de différents intervenants
et de coordination des activités des syndi-
cats et offices de producteurs de bois.
Un examen rapide de la situation actuelle
en incite plus d’un a conclure que la Fédé-
ration ne joue pas trés bien ses roles. C'est
un jugement seévere, qui ne tient compte
que d'événements relativement récents.
Quand on se donne la peine de regarder la
situation des producteurs de bois du Queé-
bec avec un peu plus de perspective, il faut
conclure qu'elle n'est pas si mauvaise.
Dans un secteur dominé depuis longtemps
par des entreprises de transformation mul-
tinationales et par le flot de bois issu des
grandes foréts publiques, conserver un ac-
cés généralisé aux marchés et limiter les

fortes fluctuations de prix sont des ex-
ploits qu'on passe trop sous silence. Par
les temps qui courent, bien des usines se
réjouiraient de tels résultats. Quant aux
programmes d'aide a la mise en valeur ac-
cessible aux propriétaires de foréts pri-
vées du Quebec, ils font I'envie de nom-
breux propriétaires d'autres provinces et
d'autres pays.

Ces acquis en mise en marche et en mise
en valeur sont importants et il serait mal-
honnéte de négliger le role de I'action col-
lective dans leur concrétisation. Des pro-
ducteurs ont milité sans relache pour les
obtenir, au sein de leurs syndicats, de leurs
offices et de leur Fédération. Ils ont traceé
la voie, a la mesure de leurs visions et de
leurs moyens. lIs I'ont fait parfois a pas de
geant, parfois a petites avancées hesitan-
tes, mais toujours en voulant aller de |'a-
vant. C'est dans ces traces qu'il nous faut
continuer @ marcher, si nous ne voulons
pas dilapider le travail colossal de ceux qui
nous ont précédes.

Ce qui nous rameéne a la facon dont la Fe-
dération remplit maintenant ses roles. Oui,
des améliorations sont nécessaires! Oui,
des choses doivent changer! A commen-
cer par I'appui que les syndicats et offices

Jean-Pierre Dansereau

Directeur general, FPBQ

de producteurs de bois offrent a la Fédéra-
tion. S'ils sont en droit de protéger les in-
teréts regionaux des producteurs qu'ils re-
preésentent et d'exiger des changements
dans le fonctionnement de la Fedération,
les syndicats et offices ont aussi |'obliga-
tion, au nom de l'intérét de tous les pro-
ducteurs, de s'entendre pour s‘unir. Cette
obligation de s'entendre cache evidem-
ment des défis importants. On peut choisir
de ne regarder que ce qui va mal et en ti-
rer des excuses pour tout laisser tomber.
On peut aussi choisir de s'inspirer des
réussites et y trouver la motivation pour
poursuivre. Je suis convaincu que cette
derniére voie est celle que les producteurs
souhaitent voir leurs organisations em-
prunter. C'est certainement celle que je
prendrai dans les prochains mois et j'espe-
re que je la trouverai encombreée!

- Cartes d’affaires -

Le meilleur moulin
hois... au - s>

- 13cv S
meilleur

......

RENSEIGNEMENTS GRATUITS

www.norwoodindustries.com

1-800-408-9995 o135

o ’Outaouais
} Thurso (Qc) JOX 3BO

[ Tél.:
NORWQOD

Fax: (819) 985-1197

Centre Amphibie de .

(819) 985-2400
(819) 985-0555

www.cvirtuel.com/sportmotothurso

< AMPHIBIE
% 6 ROUES MOTRICES
PAR EXCELLENCE !

MULTITUDES D'ACCESSOIRES

DISPONIBLES

« Eau, terre, neige

o 2 0u 4 personnes

« Moteur 2 cylindres

o Automatique, peu bruyant, consomme
;.JY anti poliution et moins cher qu'un

« GARANTIE 1 an, 2 ans (moteur)
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Daniel Roy

Directeur adjoint, FPBQ

RENCONTRE DES
DECIDEURS

La Fédération a informé le ministére des
Ressources naturelles du Québec de la
pertinence d'une rencontre des décideurs
qui pourrait se tenir a I'automne 2002.
Pour la Fédération, il n'y a pas de doute de
I'a-propos de la tenue d'une telle rencon-
tre. Rappelons que le Sommet sur la forét
privée s'est tenu en mai 1995 et que les
décideurs se sont rencontrés a nouveau
en 1998 pour mettre a jour certaines
orientations. Parmi les thémes que la Fé-
dération propose il est a noter : le finance-
ment du programme; l'organisation de la
mise en valeur; le dossier de I'imp6t fon-
cier et celui sur la fiscalité du revenu. Les
positions des producteurs en regard de
ces dossiers feront I'objet de travaux du
comité de la Fédeération reliés au suivi du
Sommet, en consultation avec les syndi-
cats affiliés.

PROGRAMME D'INVENTAIRE
ECOFORESTIER

Une consultation sur le prochain program-
me d'inventaire écoforestier s‘est tenue a
Québec les 4 et 5 octobre dernier. A cette
occasion, le représentant de la Fédération
a pu signaler que les besoins et les orien-
tations en forét privée sont trés différents
de ceux de la forét publique. Avec d'autres
partenaires, la Fédération demande a la Di-
rection des inventaires forestiers de tenir
une réflexion plus ciblée sur les options
qui s'offrent a la forét privée pour le pro-
chain programme.

INITIATIVE QUEBECOISE

DE DEVELOPPEMENT

DE NORMES DU FSC

Le 27 novembre dernier avait lieu la pre-
miére rencontre de la Chambre économi-
que du FSC-Québec. A cette occasion, la
Fédération a accepté un poste au sein du
comité directeur chargé du développe-

ment de normes FSC pour les foréts bo-

POUR UN CHARGEMENT SUR ET FACILE

eauce Spo
rech:é'che (413) 387- 2654
- ST-JEROME
détaillants JEEVPesN gons St-Jérome
(450) 431-6622

Ce qui se fait de mieux
comme plate-forme pour
charger les
camionnettes
.} autant pour
__les loisirs

Nous
sommes a la

FEDE-INFO &

réales et feuillues mixtes. La Fédération
entend s‘assurer que les caractéristiques
et les enjeux reliés a la forét privée et aux
propriétaires forestiers seront pris en
compte a l'intérieur des normes a dévelop-
per par le comité.

SESSION SUR

LE SYNDICALISME

Une premiére session de formation sur le
syndicalisme forestier s'est tenue a Saint-
Jérdme, le 2 octobre 2001. A cette occa-
sion, avec le support de Mme Gaétane
Fournier, de la Direction de la vie syndicale
a I'UPA et de Me Pierre Brosseau, du bu-
reau Tremblay, Brosseau, Fleury, Savoie, un
groupe d'administrateurs et d'employés
des syndicats a pu ajuster et compléter
ses connaissances sur la structure et le
fonctionnement de |'organisation. Une vi-
déo relatant le cheminement du syndica-
lisme forestier depuis son tout début a été
présentée aux participants.

Voyez
votre concessionnaire

DRUMMONDVILLE
Moto Luc Dubé
(819) 477-3306

GRANBY
Distribution R. Lepage
(450) 531-6316

L’ANNONCIATION
Distribution
Jean-Pierre Latreille
(819) 275-7471

LAVAL (Ste-Rose)
Performance Polissa
Simon (450) 628- 188

LONGUEUIL
Centre de I'auto Van
(450) 448-7680

MANIWAKI
Maniwaki Sports
(819) 449-5325

QUEBEC (St-Augustin)
Les équipements
Big John Inc.
(418) 878-4404

REPENTIGNY
Moto Blanchette
Harley-Davidson
(450) 582-2442

STE- MARIE DE BEAUCE

Les distributions SWR ¢ (514) 862-0252

Visite=

1 000, Addington, Montréal (Qc) H4A 3G4

notre site Www.loadpro.ca
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& FEDE-INFO

RENCONTRE PROVINCIALE
DES EXECUTIFS

Quelque 45 représentants des syndicats
affiliés ont participé a la rencontre annuel-
le organisée par la Fédération sur les
conditions du marché du bois. A partir des

meilleures sources d‘information disponi-
bles, un portrait des conditions spécifiques
a chacun des secteurs de transformation
du bois (sciage, pate et papier, panneaux) a
été présenté aux membres. Cette journée
a permis également d'effectuer un bilan

/..(il ’JL\/ serencontl

ade l'industri

Annuaire
des membres

L'édition 2002 de l'annuaire des membres de 'AMBSQ
est en vente au colt de 65 $ (taxes et manutention incluses).
Faites parvenir votre cheque a 'AMBSQ,

1175, avenue Lavigerie, bureau 200,

Sainte-Foy (Québec) G1V 4P1.

Pour plus d'information :

info@sciage-lumber.qc.ca ou 418-657-7916.

:-__‘ Association
— ’ des manutacturicrs

de bois de

sClge

Tu Quely
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des négociations avec l'industrie forestiere
ainsi que des perspectives dans ce domai-
ne pour l'année a venir.

CONSULTATION DU

CONSEIL DE LA RECHERCHE
La Feédération a été invitée a participer, via
un questionnaire, a l'identification des
principaux enjeux pour le secteur forestier
et les domaines de recherche a favoriser
dans |'avenir pour rencontrer ces enjeux.
Ce premier exercice de consultation sera
suivi d'un atelier de travail a |'automne
2002. On y établira des consensus sur les
champs de recherche a développer et sur
les priorités a établir,

Photo : Victor Lariviere


mailto:info@sciage-lumber.qc.ca

-—

CHAPITRE Il - EQUIPE@OBLIGATOIRE

Equipement requis.

2. Tout véhicule hors route doit ét ni de I'équipement

| suivant, lequel doit étre conforme aux normes

P réglementaires:

; 1. un phare blanc a l'avant;

¥ 2./un feu'de position rouge a l'arriére;

3. un feu de freinage rouge a l'arriére;

4. un rétroviseur solidement fixé au c6té gauche du
véhicule;

5..unsystéme d’'échappement;

6. un systeme de freinage;

7. un cinémometre;

8. tout autre équipement déterminé par reglement.

DISPOSITIONS APPLICABLES
Les paragraphes 3.- 4. et 7 ne s’appliquent qu’aux véhicules
apres le 1er janvier 1998.

ppllcatlon doit étre tenu en bon état de
_'nctlonnement :

'S

Fe'de'« Québécoise des Chubs Quods

Les paragraphes:3.=4. et-7.ne
- ;jppliquent qu‘aux-véhicules construits

rés le 18 janvier 1998.

Equipement obligatoire

FEU DE FREINAGE

Equipement obligataire

_ 'MIROIR
| Equipement;abligataire .
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EN FORET PRIVEE

Michel Dostie

Journaliste a la pige

Linvestissement public rapporte gros

haque dollar dépenseé par |'Etat en
c forét privée a des retombées éco-

nomiques de 2,89 S. Il s'agit donc
d'un véritable investissement qui a un effet
positif tant sur la vie des communautés ru-
rales touchées que sur la capacité de la fo-
rét a produire de la matiére ligneuse.
A la demande de la Forét modéle du Bas-
Saint-Laurent, MM. Luc Bouthillier, Oleg
Stanek et Robert Savoie ont mesuré I'im-
pact des investissements publics en forét

privée. Le programme de mise en valeur a
maintenant 30 ans, il était donc temps,
précise Serge Leclerc, directeur genéral de
cet organisme, que la lumiére soit faite sur
I'effet réel d'une telle politique.

LA PRODUCTION

DE MATIERE LIGNEUSE

Une telle évaluation n'est pas simple a reali-
Ser puisqu‘aucun moyen n'a été mis en place
pour comparer les deux modes de gestion de

TABLEAU 1 : SYNTHESE DES SIMULATIONS
DES POSSIBILITES ANNUELLES DE COUPE (M¥%AN)
Scénario 1 Scénario 2
(avec aménagement) (sans aménagement)
Toutes les essences 89 000 64 300
SEPM 28700 13 200
Feuillus durs 30 500 22 500
Peupliers 26 100 24 900
Autres résineux 3 600 3700
Productivité (m*/ha/an) 2,0 1,5

L.S. BILODEAU INC.

FABRICANT D'EQUIPEMENTS D'ERABLIERES DE TOUS GENRES

Fabrication sur mesure & réparation
Vente et installation de tubulures 4
V.

V.
Acériculteurs, faites le bon choix ! <
Jusqu'a 35 % moins cher *

Ca vaut le coup d'oeil !

ALAAL,
»r b 4 4

[4 «
TYyyyvv '

Réservoir Soudure d |'argon Evaporateur
e Qualité o
® Service 4‘?"‘"‘: TR
e Conseil »
Sy - (bois et huile)

281, route 108 Est, Saint-Ephrem, Beauce (Québec) GOM 1RO
Télaphone : (418) 484-2013 « Télécopie : (418) 484-2014 » Sans frais : 1-888-557-4767

Coaticook (819) 849-2123

Epiphanie : (450) 588-5192 « Fronklin : (450) 827-2913 « St-David : (450) 789-2921 « St-Ludger : (450) 548-5302

www.Ishilodeau.com
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la forét. Les comparaisons ont donc été éta-
blies par Robert Savoie, consultant pour le
Groupe Intégral, a 'aide du logiciel Sylva Il. Ce
modele, de préciser M. Bouthillier, professeur
en politique forestiere a I'Université Laval,
méme s'il présente certaines faiblesses, est
utilisé par I'ensemble de I'industrie et demeu-
re le meilleur outil disponible pour faire de tel-
les eévaluations. Pour plus de sécurité, expli-
que Luc Bouthillier, les données ont été calcu-
lées de facon conservatrice.

Photo: Victor Lariviere

L'étude a porté sur les 43 700 hectares sur
lequel intervient le Groupement forestier
de I'Est du Lac Témiscouata. A partir des in-
ventaires réalisés en 1994 par le ministére
des Ressources naturelles, une forét, com-
portant les mémes peuplements que celle
du groupement, a servi de base a |'étude.
Deux simulations ont éte realisées. La pre-
miére a permis d‘évaluer les effets de I'ap-
plication des normes du manuel d'aména-
gement comme |'a fait le groupement. La
seconde a voulu recréer ce qui se serait
passe si la forét avait été exploitée de fa-
¢on conventionnelle.

En comparant les résultats, les chercheurs
en ont conclu que I'effort sylvicole fait de-
puis 1973 par le groupement avait provo-
qué une amélioration du rendement de I'or-
dre de 35 % (tableau 1). Pour toutes les es-
sences confondues, les possibilitées annuel-
les de coupe ont augmente de 38 %, la pro-
ductivité a fait un bond de 33 %, la compo-
sition en sapin, épinette, pin gris et meléze
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(SEPM) a augmenté de 67 % et la qualité
pour le sciage (feuillus seulement comme
I'oblige le modele) a progresse de 167 ©

LES RETOMBEES
ECONOMIGQUES

Pour éviter toute exagération, Luc Bou-
thillier a choisi de calculer les retombées
economiques a partir de trois niveaux dif-
férents d'amélioration des possibilités an-
nuelles de coupe. En plus du 35 % reflété
par I'etude, il a évalué les retombées pour
des augmentations de 15 % et 25 %.

Les activités du groupement et des indus-
triels ont eu des retombées annuelles glo-
bales de 3 477 374 S et donnent de I'em-
ploi a 132,8 personnes/année. Pour obte-
nir ce résultat, le gouvernement a investi
1205 428 S, pour un retour de 2,89 $
pour chaque dollar investi. De cette som-
me, I'Etat a récolté 1,04 $ par le biais de
I'impot et des taxes de vente, laissant ain-
si 1,85 S dans la région.

A la fin de 1998, le groupement avait vendu
cette année-la, 35 700 m’ solides de bois
d'usinage, en avait 5 300 m’ en inventaire et
2 500 m’ avaient été vendus comme bois de
chauffage. L'influence des travaux sylvicoles
doit donc étre attribuée a un volume variant
de 6 105 m’' (15 %) a 13 995 m’ (35 %). Dans
le premier cas, la valeur annuelle de la filiere
bois est de 917 396 S et la richesse creée de
399 627 S. Pour les données conformes aux
resultats de I'etude (35 %), ces chiffres sont
de 2132 490 S pour la valeur de la filiére bois
et de 928 339 $ pour la richesse créée.

LES IMPACTS SOCIAUX

" Un des objectifs de I'étude visait a vérifier
I'influence des travaux d‘aménagement
sur les populations concernées. Oleg Sta-
nek, sociologue a I'Université du Québec
a Rimouski, a établi que 73 % des person-
nes interrogées voient |'avenir avec un
certain optimisme. Par contre, les tra-
vailleurs forestiers sont un peu déecus, car
ils imaginaient que ces programmes deé-
boucheraient sur la mise en place de fer-
mes forestieres dont ils pourraient deve-
nir propriétaires.

Mais, de souligner M. Stanek, ces pro-
grammes d’'aménagement sont utiles
aux communautes qui les recoivent leur
permettant de durer et de pouvoir faire

face au changement. Ils ont notamment
permis a plusieurs de développer une
nouvelle expertise, un outil nécessaire a
la conservation de |'autonomie d'une
région.

Les programmes d'aménagement doivent
donc, de .conclure Luc Bouthillier, étre
considérés comme des investissements.

FINANCEMENT &

lls peuvent, en plus, fournir un élément de
réponse a |'Etat qui a découvert au cours
de I'annee 2000 |'existence d'une certai-
ne degradation de la forét. Enfin, pour
I'avenir, il semble évident qu‘un mécanis-
me de suivi serait utile et permettrait
d'éviter une remise en cause perpétuelle
du programme.

Bien eauipé pour
BIEN TRAU

AILLER

La gamme des
chargeuses et
remorques

| forestiéres JMS
apporte la solu-
tion finale du
débardage et
des travaux
forestiers pour
les utilisateurs
de VTT (Quads)
et les utilisa-
teurs de petits
ou gros
tracteurs.

MODELES
DISPONIBLES :
10,6 pieds a
21,4 pieds

MODELE 9 PIEDS
congus pour VTT
(Quads)

L

REMORQUES

2 CHENILLES - 2 ROUES
Attache universelle sur barre
de tire adaptée pour tout VTT.

Toit sécuritaire.

Options : cabine en toile
support a canot

240, route 285, L'Islet Sud
(Québec) GOR 2C0

' Tél.: (418) 247- 5510

Y Fax: (418) 247-7224

~ 1888 685-4040
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B RECHERCHE

LES FERMES FORESTIERES

Des entreprises viables

a Forét modele du Bas-Saint-Lau-
L rent vient de rendre publics les ré-

sultats d’'une premiéere analyse so-
cio-économique sur le potentiel de la fer-
me forestiére en métayage comme moyen
de diversifier les modes de gestion actuels
en territoire forestier. Le rapport conclut
que les fermes forestiéres en métayage
sont des entreprises viables.
L'analyse a été réalisée par Sylvain Masse,
un chercheur au Centre de foresterie des
Laurentides pour le Service canadien des
foréts. Selon Iui, la formule présente un
bon potentiel comme mode d'utilisation
du territoire forestier,

UN NIVEAU DE
SATISFACTION ELEVE

Pour realiser son analyse, M. Masse a de-
veloppé une série d'indicateurs et quatre
critéeres : la viabilité des métairies, les
colts d'encadrement genéral et de sou-
tien technique, les retombées socio-
economiques et le potentiel d'application
de la formule. Cinq études individuelles ont
été realisees, dont trois s'adressant aux

métayers actifs, aux ex-meétayers et a leurs
employés.

Les metayers sont géenéralement satisfaits
des bénéfices nets qu'ils obtiennent de leur
ferme forestiére. « La vaste majorité entre-
voit méme d'accroitre leur marge de profits
au cours des prochaines années, L'intention,
pour la plupart d'entre eux, de demeurer
meétayer représente en soi un des indica-
teurs de viabilité des plus révélateurs, note
M. Masse. Les meétayers se disent générale-
ment tres satisfaits de leur municipalité en
tant que milieu de vie. La plupart sont con-
tents de leurs conditions de travail et du ca-
dre de fonctionnement du métayage. »

CREER DE LA RICHESSE

Depuis 1994, la Forét modeéle du Bas-Saint-
Laurent met a I'essai la formule de la fer-
me forestiére en metayage sur des territoi-
res appartenant a la compagnie Abitibi-
Consolidated. Cette expérience fait partie
d‘un réseau national de onze foréts mis en
place par le Service canadien des foréts au
début des années 90 pour trouver des So-
lutions pratiques aux questions que soulé-

Alexandre D’Astous

Collaboration speciale

ve la gestion durable des ressources du
milieu forestier. Les objectifs de la formule
sont de créer de la richesse dans les com-
munautés rurales, de favoriser |'entrepre-
neurship, de valoriser le travail en forét, de
permettre une repartition équitable des
profits genérés par la mise en valeur des
différentes ressources de la forét et de dé-
velopper un modeéle exportable.

Selon cette formule, un individu peut louer
une portion de territoire forestier dont il ti-
rera sa principale source de revenus de la
matiére ligneuse, environ 80 % des reve-
nus des metairies proviennent de la vente
de bois. Les autres revenus proviennent
des subsides a I'aménagement forestier
(13 %), du Fonds de compensation (3 %),
des activités multiressources (3 %) et de
I'exécution de travaux a contrat (2 %).

Le métayer s'engage a gerer son territoire
dans le respect des autres ressources de
la forét. Il pratique une foresterie a petite
échelle et trés peu mécanisée. La formule
se caractérise aussi par une gestion collec-
tive des activités de chasse, de péche et
de villégiature.

+ Solide et fiable

+ Puissant et polyvalent

* Neltoie les broussailles forestiéres
+ Forme des lignes d'arrét de feu

BROYEUR DE RESIDUS FORESTIERS POUR TRACTEURS

+ Capable de broyer tous les types de végetation, de I'herbe
fine aux herbes debout atteignant un diametre de 30 cm

* Moderne et repliable
+ Compact et polyvalent

+ Capable de tous les types d'opération de broyage
(de la paille aux branches atteignant un diamétre de 10 cm)

» Colts d'entretien trés minimes
+ |déal pour les tracteurs a conduite inversée

EcoroResTaL

2

MACCHINE AGRICOLE S v, |

Farm Egupment w [T

ROBERT H. LANING & SONS LTD.

ROBERT H.LANING & SONS LTD
Waterloo. Québec

Appelez dés maintenant:
Sans frais: [800] 363-3292
Cellulaire: [450] 777-8190
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Une majorité de métayers a acheteé de la
machinerie, soit camionnettes, motonei-
ges, VTT et debardeurs. La plupart d'entre
eux prévoient se mecaniser davantage
pour les opérations de coupe.

Les 25 metairies de la Forét modele du
Bas-Saint-Laurent ont une superficie
moyenne de 1 000 hectares et sont si-
tuées dans la zone de la sapiniere a bou-
leau jaune. La coupe admissible moyenne
est de 1 600 métres cubes solides par an-
née. Les metayers forestiers oeuvrant sur
le territoire des Seigneuries du Lac-Métis
et de Nicolas-Riou, appartenant a Abitibi-
Consolidated vont chercher environ
75 000 S brut chacun pour la vente de bois
et se disent tres satisfaits des retombées
engendrées par leur concession et veulent
poursuivre le projet. « Nous aimons notre
travail et nous en vivons tres bien », souli-
gne le metayer Gilles Tessier, de la Sei-
gneurie du Lac-Métis. Le benéfice net
moyen des metayers s'eléeve a 30 700 S se-
lon I'étude.

DES RETOMBEES
TANGIBLES

M. Masse arrive egalement a la conclusion
que les couts liés a I'encadrement général
et au soutien technique du meétayage
s'apparentent a ceux que l'on retrouve
dans les groupements forestiers au Que-
bec. Par ailleurs, les retombées socio-éco-
nomiques du metayage aux niveau local
et regional sont bien tangibles. « Globale-
ment, la formule presente un bon poten-
tiel comme mode d'utilisation du territoire
forestier, particulierement dans les forets
publiques situées a proximité de munici-
palités rurales », assure M. Masse.

Pour M. Masse, le métayage offre plusieurs
avantages. Il favorise la gestion intégrée
des ressources forestieres, diversifie les
modes de tenure du territoire public, offre
une flexibilite d'application, combine les
approches entrepreneuriale et commu-
nautaire et ameliore le climat social.

« Tous les méetayers et les ex-metayers que
nous avons interviewes sont d‘avis que le
modele de la ferme forestiére en métayage
peut étre appliqué ailleurs que sur la Forét
modele du Bas-Saint-Laurent. La quasi to-
talité entrevoit I'extension du modele dans
des territoires publics, particulierement a

proximité de municipalités » peut-on lire
dans I'enquéte de Sylvain Masse.

En 1998, pour combler cinq postes va-
cants, on avait recu 105 candidatures de
personnes intéressées a devenir métayers.
Cela démontre bien qu'il y a de l'intérét
pour cette formule.

RECHERCHE &

Cependant, des enjeux demeurent pour
développer davantage cette approche, no-
tamment au niveau de la gestion collective
des activités liées aux autres ressources
que la matiere ligneuse, a la recherche
d'un équilibre entre I'encadrement et la li-
berté d'action et au concours de I'Etat.

Les versions sur cédéroms
de nos programmes de formation

1 LA FORESTERIE, LE DEVELOPPEMENT DURABLE ET
LA CERTIFICATION ENVIRONNEMENTALE

6 modules

« Cartes, boli880
. Lq travail a la seié
. Lg!

7 modules de formation

de formation

+ Santé et sécurité au travail >

« Utilisation de la scie a chaine et de |la débroussailleuse
» Abattage, ébranchage et trongonnage

« Différenciation des principales essences commerciales
« Traitements sylvicoles et modalités d'intervention

« Application de notions de mesurage et de classement
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4 e

-~

SER ET A COMMAND

« Colpes d'éclaircie commerciale et de régénw 3 b
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http://www.nticforet.qc.ca

NTIC. FORET

Mis en marché par le

CENTRE DE FORMATION ET D'EXTENSION

EN FORESTERIE DE L'EST-DU-QUEBEC
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& FERTILISATION

es pressions actuelles sur le milieu

forestier semblent le diriger dans

une direction bien définie : produire
plus de bois, sur moins de territoire. Cette
tendance nait de la nécessité de répondre
adéquatement aux besoins grandissants
en matiére ligneuse, en conservation des
écosystemes et a I'utilisation de la forét
pour Ses ressources récreatives, paysage-
res et fauniques. Est-ce possible? La sylvi-
culture intensive offre certainement des
possibilités. Des experts et des scientifi-
ques d’Amerique du Nord et de Scandina-
vie se sont récemment réunis a Edmonton
pour discuter du role que peut jouer la fer-
tilisation dans ce type d'aménagement fo-
restier. Cet article aborde certains des
points discutés lors de cette rencontre.

CONSIDERATIONS
THEORIGUES

La croissance des arbres est fonction
d'une multitude de facteurs. Le sylvicul-
teur a la possibilité de manipuler nombre
d'entre eux, alors qu'il n'a aucun controle
sur les autres. D'une part, la latitude, I'al-
titude, la température, le rayonnement
solaire incident et les précipitations sont
des variables impossibles a manipuler.
D'autre part, la composition des peuple-
ments, leur densité et les nutriments dis-
ponibles a leur croissance peuvent étre
influenceés par la sylviculture.

Tout comme une chaine est aussi forte
que le plus faible de ses maillons, la pro-
ductivité d'un site sera affectée par le
plus limitant de ses facteurs. Dans la plu-
part des situations rencontrées sous nos
latitudes et particulierement sur les sites
naturellement riches, la lumiéere (disponi-
ble aux arbres plantés ou régénérés natu-
rellement) constitue le facteur principal li-
mitant la croissance. En effet, les espéces
pionniéres s'installent rapidement sui-
vant un feu ou une coupe et croissent a
des taux souvent supérieurs a ceux des
espéces désirées. Il en résulte une forte

LA FERTILISATION FORESTIERE

Un outil efficace pour assurer la productivite?

Y,

interception de la lumiére par les especes
de compétition, et donc une croissance
réduite pour les espéces d'intérét. Sur les
sites plus pauvres, c'est la disponibilité en
azote qui devient le maillon le plus faible
de la chaine.

Dans les jeunes peuplements, I'améliora-
tion de la nutrition des arbres peut théo-
riquement permettre aux semis d'attein-
dre plus rapidement un statut: « libre de
croitre », ¢'est-a-dire le stade ou ils ne su-
bissent plus les effets d'ombrage des es-
peces non désirees. Leur succes d'éta-
blissement se voit donc augmente.
L'amélioration de la croissance des jeu-
nes peuplements a un impact direct sur la
possibilité forestiére (la quantité de bois
pouvant étre récoltée annuellement et a
perpeétuité sans diminuer la croissance ul-
térieure de la forét) et permet de raccour-
cir la révolution de ceux-ci, c'est-a-dire la
période nécessaire a l'atteinte de |'age
d'exploitabilité. Egalement, |'utilisation de
fertilisants dans les peuplements d'ages
plus avancés permettrait d'obtenir des
gains en volume marchand avant la cou-
pe finale.
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Nelson Thiffault

Ing. f. Universite Laval

LEXPERIENCE SCANDINAVE
ET ALLEMANDE

Deés les années cinquante, les scandinaves
ont constaté un probleme de disponibilité
de I'azote dans les sols forestiers boreaux.
Ce probleme est lié a la minéralisation de
|'azote (decomposition de la matiere orga-
nique), étape essentielle a la remise en cir-
culation de cet élément. La minéralisation
se trouve limitée par les conditions de tem-
pératures froides que I'on retrouve dans les
epaisses couches de matieres organiques,
ces derniéres agissant comme des isolants.
comme peu d'espéces sont réputées etre
capables d'assimiler I'azote sous une forme
organique, cette forme de « stockage » de
I'azote résulte avec le temps en une dimi-
nution de la capacité productive du site.
Ces pays, riches d'une longue expeérience
sylvicole et dont la majorité du territoire
forestier productif est aujourd'hui compo-
se de peuplements artificiels, voit la fertili-
sation forestiere se pratiquer a |'échelle
operationnelle dans leurs foréts. Plusieurs
milliers d’'hectares étaient fertilisés il y a
quelques années, mais ce rythme a décru
suite aux pressions environnementales.

Photo :Victor Lariviere




L'azote sous sa forme nitrate est pointé du
doigt a cause de sa grande mobilité et des
risques de contamination des eaux souter-
raines. A cet aspect s'ajoutent également
des craintes concernant les effets poten-
tiellement néefastes de la fertilisation sur la
biodiversité des foréts.

En ce qui concerne la croissance forestiere,
les chercheurs scandinaves notent des ré-
ponses positives des peuplements a la fer-
tilisation. Il apparait que les effets bénéfi-
ques sur la croissance se font sentir pen-
dant une dizaine d'années suivant le traite-
ment. Ainsi, afin de profiter de la totalité du
gain de croissance réesultant de |'opération
de fertilisation, il importe qu'elle soit réali-
sée au moins dix ans avant I'age de révolu-
tion prévue. Egalement, les meilleures ré-
ponses a la fertilisation sont obtenues sur
les sites dont la fertilité initiale est la plus
basse. Le succes d'un traitement de fertili-
sation est donc directement lié au choix des
bons sites a fertiliser. Avec le temps, les
chercheurs remarquent que |'utilisation de
fertilisants affecte la forme des troncs des
arbres qui sont récoltés. En effet, le défile-
ment des fats (leur forme conique) serait
moins prononcé lorsque les arbres ont été
fertilisés. Il en résulte un plus grand pour-
centage de tiges pouvant étre transformees
en billes de sciage, par rapport a la portion
destinee aux pates et papiers.

Certains chercheurs européens se sont
interrogés sur les gains relatifs obtenus
suite a la fertilisation forestiére par rap-
port a ceux issus des traitements d'éclair-
cies des peuplements. Les resultats obte-
nus sont intéressants et mettent en per-
spective ‘lI'importance relative. que peut
prendre la fertilisation dans I'ensemble
du scénario sylvicole. Ils illustrent le prin-
cipe sylvicole fondamental selon lequel la
croissance en diametre des tiges dépend
en premier lieu de la densité du peuple-
ment alors que la croissance en hauteur
dépend de la fertilité du sol.

LEXPERIENCE DU SUD
DES ETATS-UNIS

Dans les états du sud des Etats-Unis, la syl-
viculture intensive dans les plantations de
pin est une pratique courante. La prépara-
tion mécanique du terrain, le controle de la
végétation compeétitrice par |'application de

phytocides, l'irrigation et la fertilisation sont
intégrés a la plupart des scénarios sylvico-
les et font régulierement I'objet de recher-
ches afin d'en connaitre et d'en compren-
dre les effets sur la productivité. Dans ces
régions, l'importante utilisation de fertili-
sants s'est graduellement établie apres que
les recherches aient démontré des éviden-
ces de carences nutritionnelles des sols.

Les commentaires des chercheurs états-
uniens ont démontreé l'importance de I'uti-
lisation judicieuse d'autres traitements syl-
vicoles afin de tirer pleinement profit des
traitements de fertilisation. Le contrdle de
la végétation compétitrice serait ainsi es-
sentiel afin de permettre aux semis d'ex-
primer leur plein potentiel de croissance.
D‘une part, un ajout de fertilisants peut fa-
cilement devenir inutile d'un point de vue
forestier si les espéces non désirees ne
sont pas maitrisées puisqu'elles peuvent,
elles aussi, tirer profit de |'apport supplé-
mentaire de nutriments et ainsi continuer
de surcimer les plants mis en terre. D'au-
tre part, si la stimulation de la croissance
en hauteur des semis fertilisés n'est pas
accompagnée d'une saine gestion de la
compétition, il peut en résulter un déba-
lancement du ratio hauteur/diamétre de
ceux-ci et donc une augmentation de I'in-
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Vente de materiel
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fils et accessoires a haute tension
transformateurs
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stabilité du peuplement. Les chercheurs
notent finalement que les besoins d'infor-
mation sur les interactions entre la fertili-
sation forestiére et les autres traitements
sylvicoles demeurent importants.

LEXPERIENCE DE LOUEST
DU CANADA

Au Canada, I'importance qu'occupe la fer-
tilisation forestiere comme outil sylvicole
differe beaucoup d'une province a |'autre.
Dans les provinces de |'ouest, les opéra-
tions de fertilisation a I'échelle opération-
nelle sont fréquentes. Les expériences ont
démontré des effets bénéfiques relative-
ment constants, mais variant selon la qua-
lité du site et les espéces forestiéres. Pour
une méme espéce, on peut obtenir un lar-
ge spectre de réponses selon les autres
caracteéristiques du peuplement.

Au nord de I'lle de Vancouver, la fertilisa-
tion est utilisée afin de contrer les problé-
mes de régénération forestiére occasion-
nés par le salal, un arbuste de la méme fa-
mille que le bleuet. Le salal est reconnu
pour offrir une compétition sévére pour les
nutriments a I'endroit des coniféres. Des
recherches ont permis de démontrer I'ef-
fet positif constant de la fertilisation pour
assurer |'établissement des semis de coni-

Les installations électriques
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feres et le raccourcissement de la période
de révolution des peuplements.

D'autres etudes se sont intéressees aux
effets de la fertilisation forestiére sur les
populations fauniques. Il ressort de ces
expériences que l'ajout de nutriments a
ameneé |'apparition de nouvelles espéeces

veégetales, sans avoir d'effet sur la densi-
tée des espéces presentes. Aucun effet
des traitements sur I'abondance des pe-
tits mammiféres n'a pu étre observé. Tou-
tefois, il est apparu que les cervidés ont
préféré les peuplements fertilises aux
peuplements non fertilises, compte tenu
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de la qualité nutritive de la nourriture
qu'ils y trouvaient.

L'INEXPERIENCE DE L'EST
DU CANADA

Contrairement a la situation prévalant dans
les provinces de I'ouest, la fertilisation fo-
restiere n'est pratiquement pas utilisée
dans I'est du pays. Particulierement au Que-
bec, les superficies fertilisees annuellement
sont minimes, et ce, pour diverses raisons.
Ces raisons, d'ordres économique et social,
seraient en partie liées a 1) la hausse des
prix des fertilisants dans les annees ou leur
utilisation debutait; et 2) la mauvaise répu-
tation des fertilisants du point de vue envi-
ronnemental. La faible utilisation de ce trai-
tement sylvicole ne serait aucunement liée
a une quelconque demonstration de son in-
efficacité. Au contraire, des essais réalises
au Québec ont montré des réponses inte-
ressantes, et ce, pour différentes essences
commerciales. En consultant les résultats
de ces recherches, on constate que les
meilleures reponses sont obtenues sur les
sites les plus pauvres, particulierement
ceux domines par le pin gris

La fertilisation forestiére présente un poten
tiel certain pour ameéliorer la croissance des
peuplements poussant sous nos latitudes
et qui sont naturellement limites par la dis
ponibilité en azote. La reponse des peuple
ments etablis sur sites pauvres est supe
rieure a celle des peuplements etablis sur
sites riches. La fertilisation doit étre inte-
grée consciencieusement dans l'action syl
vicole, les interactions potentielles avec les
autres traitements etant multiples. Elle ne
peut remplacer les autres traitements
d'éducation des peuplements, mais doit
plutot s'intégrer avec eux dans la demarche
sylvicole, Elle devient méme inefficace si
I'on néglige ces autres aspects
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SMURFIT-STONE MATANE

INDUSTRIE &

Specialite : carton a canneler

ituée a Matane, l'usine de Smurfit-
s Stone se speécialise dans la fabrica-

tion de carton a canneler mi-recyclé.
Pour ce faire, elle utilise 65 % de carton recy-
clé et 35 % de fibre vierge.
L'usine a ete construite en 1966 par la Ca-
nadian International Paper (CIP). Cartons
St-Laurent en faisait I'acquisition en 1994.
En 1996, cette entreprise investissait 30
millions de dollars afin de moderniser ses
installations. L'implantation d'une technique
permettant de combiner les fibres vierges
aux fibres recyclées offrait une plus grande
souplesse a l'usine, resume Mme Mylene
Labrie, responsable des communications.
Smurfit-Stone est propriétaire de I'usine de
Matane depuis le 31 mai 2000.
L'usine actuelle couvre une superficie de
14 000 metres carrés (150 000 pieds carres)
et produit annuellement 145 200 tonnes
metriques de carton a canneler. « L'usine
est calibree pour produire 400 tonnes me-
triques par jour », note le directeur de I'ap-
provisionnement pour les opérations cana-
diennes, M. Jean-Yves Arsenault.
Le carton a canneler produit a Matane est
utilisé dans la fabrication de boites et de
cartonnages ondulés. Ce carton est expédie
sous la forme de gros rouleaux vers les usi-
nes de transformation d'emballages ou il
sera cannelé avant d'étre collé entre les
deux couches de carton couverture, expli-
que Mme Myléne Labrie. En observant les
parois d'une boite de carton, on le recon-
nait facilement a sa forme ondulée.
Le carton recyclé utilisé par I'usine de Ma-
tane provient essentiellement des opéra-
tions des différentes usines de Smurfit-Sto-
ne en Amerique du Nord. Pour ce qui est de
la fibre vierge, une partie provient des Syn-
dicats de producteurs de bois du Bas-Saint-
Laurent et de la Gaspésie et une autre des
résidus de scieries.
Selon M. Arsenault, I'usine de Matane utili-
se 76 000 tonnes métriques de fibre par an-
née. De ce nombre, 33 500 tonnes metri-
ques proviennent du Syndicat de produc-

teurs de bois du Bas-Saint-Laurent, dans
une proportion équivalente de rondins et
d'arbres déchiquetés en copeaux. L'entre-
prise achete également 3 800 tonnes métri-
ques du Syndicats des producteurs de bois
de la Gaspeésie sous la forme d'arbres
dechiquetes en copeaux uniquement. Les
deux principales essences utilisées sont
I'érable et le bouleau. La balance se compo-
se de vieux cartonnages recyclés et de
rebuts de papier de bureau.

Les Etats-Unis représentent 60 % de la mise
en marche de l'usine et le Canada 40 %. Le
carton est vendu a des transformateurs de
meéme qu'aux usines de transformation de
Smurfit-Stone. En fait, Smurfit-Stone compte
21 usines de fabrication en Ameérique du
Nord et 150 usines de transformation. Six de
ces usines sont situées en sol canadien.
Trois d'entre elles fabriquent du carton a
canneler. Outre celle de Matane, on en
retrouve une a Bathurst, au Nouveau-Bruns-
wick, et une autre a Thunder Bay, en Ontario.
L'usine de Matane emploie 145 personnes.
Méme si elle fait partie des plus petites usi-
nes de Smurfit-Stone, elle représente un

employeur important pour cette ville de
13 000 résidants située au Bas-Saint-Lau-
rent. Smurfit-Stone accorde une grande im-
portance au renouvellement des connais-
sances de ses employés. Elle investit régu-
lierement dans la formation et le perfec-
tionnement en continu.

« L'usine de Matane est en pleine conformi-
té avec les normes s'appliquant a la qualité
de ses effluents et de ses émissions atmos-
phériques. Elle est dotée d'un systeme de
traitement des effluents en circuit fermé
des plus respectueux de I'environnement »,
peut-on lire dans le dépliant promotionnel
de I'entreprise. Smurfit-Stone est le plus im-
portant recycleur de papier au monde.
L'usine de carton-caisse de Matane est
membre du réseau de Smurfit-Stone qui
regroupe quelque 40 000 employés dans
plus de 300 installations en Ameérique du
Nord, en Amérique centrale, en Ameérique
du Sud et en Europe. Smurfit-Stone exploi-
te des usines de fabrication, des usines de
cartonnages ondulés, d‘emballage pour
produits de consommation et d‘emballa-
£es a usages Spéeciaux.
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LE SYNDICAT DU BAS-SAINT-LAURENT

Une histoire exemplairg

primordiale dans le Bas-Saint-Lau-

rent et I'histoire des organisations
et des événements qui se sont succédes
depuis pres de 70 ans est exemplaire a plus
d'un titre. C'est dans cette région qu'on re-
trouve en 1934 le premier syndicat québé-
cois des travailleurs de la forét, I'Union des
blcherons, affiliée a I'UCC a partir de 1947.
En 1958, le deuxiéme plan conjoint sur la
mise en marché du bois de la forét privee
voit le jour a Rimouski, aprés celui du Sa-
guenay-Lac-Saint-Jean. Il faudra attendre a
1974 avant d'aboutir au premier réglement
d'exclusivité pour le bois a pate dans la re-
gion. En 1976, le Syndicat des producteurs
de bois du Bas-Saint-Laurent s'implique fi-
nanciérement dans la transformation avec
la Cartonnerie de Cabano. Il est le premier a
s'engager en ce sens.

I a forét a toujours occupé une place

UN PIONNIER

DE LAMENAGEMENT

Ce qui va marquer davantage le paysage
bas-laurentien, c'est I'implication des pro-
priétaires en aménagement forestier. Dés
1968, on y faisait une premiére expérience
pilote suivie en 1971 par les premiéres fer-
mes forestiéres et le premier groupement
forestier a Restigouche. Léonard Otis, long-
temps président du syndicat, fut un motiva-

teur hors-pair pour la promotion de I'amé-
nagement. L'exemple a porté fruit puisque
56 % des propriétaires du Bas-Saint-Laurent
font aujourd’hui de I'aménagement et que
60,5% de la superficie forestiére de la forét
privée est sous aménagement, la plus forte
proportion au Quéebec.

Avec le Plan de I'Est, qui s'échelonnera de
1983 a 1996, un programme fédeéral d'en-
vergure pour contrer I'exode rural avec de
I'aménagement forestier, le Bas-Saint-Lau-
rent (incluant la Gaspésie et une partie de
la Cote-du-Sud) sera un lieu d'expérience
unique avec le développement du premier
programme d'aide individuelle. pour le
transfert de connaissance, le compagnon-
nage, les premiers projets de drainage, etc.
Les programmes offerts alors aux proprié-
taires seront fort appréciés et feront I'en-
vie des autres régions. Depuis 1993, le Bas-
Saint-Laurent compte aussi la seule forét
modele au Québec; il en existe 12 autres
au Canada.

LA FORET PRIVEE
BAS-LAURENTIENNE

Le Bas-Saint-Laurent compte 10 500 pro-
ducteurs de bois qui possédent en moyen-
ne 30 ha chacun. Ces derniers sont répar-
tis dans 134 municipalités et huit MRC. A
lui seul, le secteur forestier compte pour

Victor Lariviere

Responsable du magazine

9.1 % de I'emploi régional, surtout en Ma-
tapédia et au Témiscouata.

Pour les raisons mentionnées précédem-
ment, les propriétaires affichent une trés
forte participation aux travaux d’aménage-
ment avec un budget annuel de 15 MS,
dont 42 % va a l'aide individuelle et 58 % a
I'aide regroupée.

Le Bas-Saint-Laurent compte six usines de
pates, papiers et cartons, 154 usines de
sciage et une de panneaux agglomeéreés. En
2000, la forét privée de la région a livreé
148 000 m’ solides pour la pate et 930 400
m3 solides pour le sciage, soit 38 % des
approvisionnements de l'industrie. Ce vo-
lume représente une légére diminution
dans la pate par rapport a l'année préce-
dente, souligne Jean Tremblay, le directeur
geénéral du syndicat. Dans le feuillu qui va
a la pate, la région va chercher un des
meilleurs prix au Québec. Le sciage étant
le principal débouché pour le bois de la fo-
rét privee, les gens de la région craignent
par contre les effets de la crise de la cons-
truction aux Etats-Unis, accentuée par les
attentats du 11 septembre, I'application
des droits compensatoires et la taxe anti-
dumping. La possibilité forestiére étant de
1 500 000 m’ par annee, le syndicat vise le
plein potentiel de commercialisation, sur-
tout dans le feuillu dur ou seulement 30 %
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de la possibilité est mise en marché. Le
Bas-Saint-Laurent a déja presque atteint sa
limite de production dans le résineux, une
situation inquiétante, selon Jean Tremblay.

PLEIN DE PROJETS

EN MARCHE

Pour conserver sa part de marché, le syn-
dicat est a mettre en place un projet de
certification, axe sur le développement du-
rable. Les propriétaires sous amenage-
ment repondent déja aux critéres d'un tel
programme. Il en va autrement pour les
4 000 propriétaires qui ne sont pas sous
amenagement et qu‘on veut engager dans
le processus de certification.

Dans le but de se rapprocher de ses mem-
bres et de developper un sentiment d'ap-
partenance, le syndicat vient d'adopter un
plan de communication. Pour une premié-
re annee, il a aussi organisé la mise en
marché de I'if pour la transformation en
produit pharmaceutique contre le cancer.

Photo : Pierre Saint-Yves

En plus, de concert avec les acheteurs, le
syndicat méne présentement une expe-
rience pilote pour optimiser le faconnage
de feuillus durs afin d'aller chercher le
maximum de valeur par tige. Le syndicat
vient aussi de terminer I'inventaire de tous

PORTRAIT &

les lots a bois de son territoire, grace a
I'imagerie satellitaire. L'exercice sera re-
nouvelé a tous les trois ans et permet déja
une meilleure connaissance des volumes
et par conséquent une répartition plus
équitable des contingents entre les pro-
priétaires.

En tant que partenaire de I'Agence régio-
nale du Bas-Saint-Laurent, le syndicat a
recu le mandat d'organiser le transfert de
connaissances. « Et ¢a fonctionne pleine-
ment, précise Jean Tremblay, on y donne
environ 50 formations par année aupres
d‘environ 500 propriétaires, incluant des
visites sur le terrain ou en usine. »

La longue expérience du Syndicat des pro-
ducteurs de bois du Bas-Saint-Laurent
dans la mise en marché et dans I'aména-
gement forestier prépare bien ses 4312
membres & mieux tirer avantage d'une
ressource qui prend de la valeur et que
tous aspirent a léguer en héritage aux ge-
nérations futures.
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« Faut aimer ¢a pour amenager une forgt» cies ichau

amedi 27 octobre, a Dégelis, 10 h

le matin, un petit frimas couvre le

sol. Gilles et Lorraine Michaud
sont arrivés les premiers pour recevoir des
visiteurs sur leur lot a bois. Par petits grou-
pes s'amenent d'autres propriétaires du
Témiscouata et finalement |'autobus en
provenance de Rimouski avec les respon-
sables du syndicat et de |'agence régiona-
le. Le plus curieux dans cette rencontre
matinale, c'est de voir des gens de tous les
ages, il y a méme un bébé en poussette,
des couples, des ados et des personnes
ageées. S'il est un endroit au Québec ou
I'aménagement forestier veut dire quelque
chose, c'est bien dans le Bas-Saint-Laurent
ou on s'y adonne depuis plus de 30 ans et
que les résultats se font maintenant sentir.
Pas surprenant a ce moment-la qu‘on se
retrouve une soixantaine de mordus, un
matin frisquet, pour admirer les travaux
executés par le gagnant 2001 du merite fo-
restier régional, catégorie moins de 120
hectares.
Gilles Michaud est I'exemple-type du sylvi-
culteur qui ne compte pas ses heures et
qui aime ce qu'il fait. Travailleur a la Scierie
Bowater de Dégelis pendant la semaine, il
consacre tous ses week-ends a son lot a
bois, accompagné souvent de sa conjointe
et de son fils Jean. Depuis qu'il posséde ce
lot d'un peu plus de 35 hectares en 1987,
il y a exécuté quelque chose comme 200
travaux différents, un phénomene qui me-
rite d'étre souligné. Son plan de gestion, il
le connait par cceur. Pas un « racoin »Qqui
n‘ait fait I'objet de son attention. Planta-
tions d'épinettes noires, blanches et de
Norvége, de mélezes et de pins rouges,
eclaircies pré-commerciales et commer-
ciales, élagages, aménagement d'un cours
d‘eau, chemin carrossable sur toute la lon-
gueur du lot, voila ce qu'on a pu admirer
lors de la visite terrain.
Rayonnant, Gilles Michaud expliquait dans
des mots simples toutes les étapes qu'il a
franchies au fil des années pour en arriver
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Chez les Michaud de Dégelis, plantations de
pins rouges ou la qualité des travaux est ju-
gée exceptionnelle.

Photo : Jean Albert
Gilles Michaud et Lorraine Perreault 1" prix,
propriété de moins de 120 hectares.

a des résultats qui ne trompent pas. Par
rapport aux lots voisins qui sont des terres
abandonnées plus ou moins repoussees
en friche, ses plantations et ses peuple-
ments naturels offrent un coup d'ceil re-
marquable. Dans le texte explicatif souli-
gnant son premier prix au mérite forestier,
on fait mention de la beauté de ses planta-
tions de pins rouges ou la qualité des tra-
vaux est jugée exceptionnelle, On y ajoute
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qu'il a toujours fait des éclaircies pour sé-
lectionner les arbres d'avenir et ameliorer
leur qualité dans une perspective de déve-
loppement durable,

INVESTISSEMENT HUMAIN
Gilles Michaud n'a pas investi dans la gros-
se machinerie, Il posséde seulement un
vieux tracteur de ferme de marque Ford-
son Major 1958 équipé d'un treuil. Sa re-
morque maison est faite a partir d'un
chassis de vieux camion, Pour faciliter le
travail de chargement des grosses billes
de sciage, il s'est patente, avec un soudeur
du coin, une sorte de catapulte qui soule-
ve le billot dans la remorque avec I'aide du
treuil. Ce n'est pas rapide, mais ¢ca marche
bien. Ses seuls outils : une bonne trongon-
neuse et une scie pour I'élagage des rési-
neux avec une pole extensible. Cette der-
niére activité se passe en hiver et il racon-
te qu'il faut faire parfois des acrobaties
pour ne pas recevoir de neige sur la téte.
Mais il faut voir les belles rangées biens ali-
gnees, on se croirait presque dans une ca-
thédrale naturelle!

Gilles et Lorraine Michaud perdent la no-
tion du temps lorsqu'ils s'affairent sur
leur lot a bois les fins de semaine et les
jours de conge. « C'est notre plaisir de
voir les choses évoluer a chaque saison
et ¢ca change le mal de place », souligne
Gilles, sourire en coin. Son métier de fo-
restier, Gilles I'a appris de son péere et de
son grand-pére, tous deux agriculteurs et
bicherons. Six ou sept fréres et sceurs,
sur les 13 que compte la famille, ont suivi
le méme chemin que lui en aménageant
soit un lot a bois soit une érabliére. Son
fréere Adrien a décrocheé le deuxieme prix
au merite forestier régional.

Si on demande a Gilles Michaud quel prix il
vendrait son lot aménage. Il hésite un peu
avant de dire qu'il n'est pas a vendre peu
importe le montant. Quand on a trouve
une activité qui nous comble a ce point, on
ne cherche pas a s'en éloigner!




AMENAGEMENT
FORESTIER BEAUFOR :
UNE REUSSITE

Une autre entreprise de la région, Aména-
gement forestier Beaufor, obtenait les
grands honneurs au merite forestier
2001, cette fois dans la catéegorie 120 ha
et plus. La centaine de personnes qui ont
assiste a la visite-terrain du 3 novembre,
organisée par le syndicat, ont qualifié la
rencontre d’‘exceptionnelle. Jeannot
Beaulieu et Marjolaine Jeffrey, les proprié-
taires, ont amenagé 840 hectares a Bien-
court, dont 25 % en résineux et 50 % en
feuillus melangeés. Ils emploient une dizai-
ne de travailleurs forestiers et exploitent
une erabliere de 22 500 entailles equipée
d'un systéme informatique pour controler
la tubulure en forét.

Les 23 lots des Beaulieu-Jeffrey ont tous
beénéficie de traitements sylvicoles avec
différentes coupes d'éclaircies, de |'élaga-
ge, du reboisement (550 000 plants), du

MODELES DE
GRAPPINS

de 30 - 40 & 50 po

e Capacité de levage
(portée maximum de 900 livres
a 2700 livres)

e Rotation du mat de 270°

e Nos produits peuvent
s’adapter sur équipement
déja existant (nous pouvons
effectuer les modificalions néces-
saires).

Tel.:

NmM:‘RLMlER PRIX
MENT FORESTIR BEAU OR
Oprielé de plus de 120 ha

Photo : Jean Albert
Mme Marjolaine Jeffrey et M. Jeannot
Beaulieu, 1" prix, propriété de plus de

120 hectares.

REPORTAGE &

dégagement, de |'amélioration de che-
mins, etc.

Ameénagement forestier Beaufor offre aus-
si différents services dans les domaines
acericoles, de I'excavation et de la gestion
faunique. L'entreprise fait notamment |'en-
tretien de chemins forestiers et I'enfouis-
sement de tuyaux dans les érabliéres. Le
Domaine forestier Beaufor, nom donné par
les propriétaires aux lots sous gestion fau-
nique, loue des terrains pour la chasse.
Avec la releve assurée d'Yvan, leur fils, le
couple envisage d'augmenter la superficie
forestiere & 1000 hectares, d'ajouter
10 000 entailles a I'érabliére et d'atteindre
un rendement comparable a celui des fo-
réts scandinaves.

Jeannot Beaulieu est trés impliqué dans le
milieu forestier. Il est notamment premier
vice-président du Syndicat des produc-
teurs de bois du Bas-Saint-Laurent, prési-
dent de la Société d'exploitation des Bas-
ques inc. et administrateur au Syndicat des

PLUSIEURS §
MODELES DE
REMORQUES
disponibles

1380, boul. des Laurentides, St-Antoine (Qc) J7Z 5T4
Fax :
1 877 717-5987

(450) 565-5987 /
Sans frais :

g FABRJCATION DANS
LA REGION DES
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(450) 565-6851
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B REPORTAGE

38

producteurs acéricoles du Bas-Saint-Lau-
rent. Avec son épouse Marjolaine, il est un
des rares sylviculteurs a vivre exclusive-
ment de sa forét, un réve auquel aspire un

3 modéles :
6600 Ibs,
9500 Ibs.
13300 Ibs

RST§9500

grand nombre de forestiers québécois.

Amenez-en

du bois! ' Autres gagnants

Capacité de 9500 livres

Hauteur de 66 pouces { Pour souligner I'implication exception-

Largeur du bouclier: 60 pouces nelle de propriétaires forestiers dans

Hauteur du bouclier: 24 pouces |'aménagement de leurs lots a bois, I'a-

Puissance du tracteur requise: 40 CV gence régionale décernait d'autres hon-

Prise de force: 540 RPM neurs au mérite forestier 2001 :

: - a I'Entreprise Réal Ouellet, de Squatec,
2* prix, catégorie 120 ha et plus

Mﬂmeau & mmu - a Claude Labonté de Pohénégamook,

Division de Momeau - TTI inc. 3* prix, cateégorie 120 ha et plus

1720, boul. de la Rive-Sud, C.P. 2100 - a Fernand Albert de Lejeune, 3* prix,
St-Romuald, Qué. Canada G6W 5M3 Tél.: (418) 839-4127 | catégorie 120 ha et moins.
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Abgnnez-vous e Abonnez-vous

aux diverses activités rurales. A chaque semaine la TCN fournit a ses lecteurs des
inf

Le seul hebdomadaire agricole d’expression francaise d’Amérique.
Au service de I'agriculteur québécois depuis plus d’un demi-siecle. Publié le jeudi de chaque semaine.
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informe les producteurs et productrices agricoles et autres personnes intéressées

ormations qui concernent la production et la mise en marché des produits agricoles
et forestiers au Québec.,
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Vite Comme |Eclair!
Fransgard

* Le treuil le plus vendu en ameérique.

* Le treuil le plus robuste et le plus fiable.

* Disponible en trois versions avec des capacites de tir de
2800kgs, 4000kgs et 6500kgs respectivement.

e Entretien minime et sécurité acerue pour les travaux forestiers

Pour le nom du détaillant le plus pres de chez vous :
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DEPASSE TOUS LES STANDARDS DE
LINDUSTRIE

le plus performant -
le plus silencieux

- ;
= le plus complet = g =
= le plus économique ( i
= le plus facile a utiliser = t
=« le moins d’entretien St} ;

!

l

Le seul baril qui
répond aux normes

HACCP.

-)_‘ *(),)].U )l*’

dums WL OUVEAU =
TUYAU ANTI-MICROBIEN

st

produit innovateur
nouvelle technologie

répond au plus haut standard de Pindustrie
bloqueur ultraviolet -

= empéche Ia formatlon
de bactéries sur Ies
par0|s mternes
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ite 279, St-Lazare (Qc) GOR 3J0
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