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Vidéologue électronique célébre son 15° anniversaire
 

Un succes base sur la confiance et I'innovation §
ropriété de Georges Barazin et
Armand Reinlein, Vidéologue
électronique a connu une pro-

gression spectaculaire liée au boum de
la vidéo du milieu des années 1980 à l’in-
térieur des foyers québécois. Le com-
merce de location et de vente au détail
qui célèbre cette année son quinzième
anniversaire, doit sa longévité à son im-
posante et fidèle clientèle qui ne cesse
de croître en raison de l'excellence de
son service personnalisé, de ses prix
concurrentiels et de la diversification de
sa gammede produits offerts.

Découvrons maintenantla petite histoire de
ce succès. Depuis sa naissance, Georges Ba-
razin vit dans le monde des affaires, son père
étant lui-même un prospère commerçant.
Après avoir complété un baccalauréat en com-
merce, Georges désirait à son tour devenir
propriétaire d'une entreprise. En 1982, il pro-
pose a son cousin Armand qui agit comme
comptable-verificateur dans une firme de
comptables agréés, de s'associer dans un
commerce qui allierait vente d'équipements
électronique et club vidéo.

Ils entreprennent alors la réalisation d'une
étude de marché en vue de mesurerle poten-
tiel d'une telle affaire. Les résultats sont conclu-
ants. Leur choix s'arrêtera surla ville de Saint-
Jean-sur-Richelieu parmiplusieurs sites possi-
bles.

Ouvert en janvier 1983 avec pour seuls em-
ployés Georges et Armand, six mois plus tard
le petit commerce d'à peine 500 pieds carrés
doublera sa superficie à 1 000 pieds carrés. En
1984, un second agrandissement permettra de
‘airepasser l'espace disponible à 2 500 pieds
carrés.

Dès le début avec son club vidéo, sa gam-
me complète de produits et services de loisirs
vidéo, Vidéologue a connu un succèsinstanta-
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Une vue intérieure de Vidéologue élec-
tronique en 1985 en plein boum de la vi-
déo domestique.

né. En 1987, le commerce prend à nouveau de
l'expansion, et une succursale est ouverte rue
Jacques-Cartier Sud. Enfin en 1990, Vidéolo-
guequitte le 950, du Séminaire Nord pours’in-
stalier dans une nouvelle bâtisse.

Limmeuble sis au 989, du Séminaire Nord
offre une superficie de 10 000 pieds carrés ré-
partis sur deux étages. «Que c’était grand se
disait- on à l'époque. Aujourd'hui, nous cher-
chons à nouveau l'espace, tellement nous
nous sentons a I'étroit», raconte Madeleine
Talbot sous le regard approbateur de Georges,
son mari.

Le déménagementet l’afflux de nouvel es-
pace en 1990 permettent le démarrage de la
vente d'équipements de téléphonie cellulaire
et de pagettes. Au cours de l’année 1991, Vi-
déologue devient un centre de service autorisé
pour les marques Sony, Panasonic-Technics et
Sanyo.

Le marché de la vente del'électronique
étant en constante révolution, pour survivre les

CG DISTRIBUTION$.E.L.
; (514) 656-9655
1-800-635-9655
FAX: (514) 656-2076
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À l’été 1990, démarrentles travaux de constructiondu nouvel édifice qui abritera
à la fois le club vidéo et le département de vente d’électronique.

détaillants doivent s'adapter. Vidéologue élec-
tronique ne fait pas exception à la règle, et en
1995, débute la vente d'antennes paraboliques
numériques américaines (DirecTV) et ajoute
les services canadiens de télévision par satelli-
te Starchoice et ExpressVu dès leurs sorties
en 1997. Répondant à nouveau aux attentes
dela clientèle, à temps pourla période des Fê-
tes 1997, Georges et Armand ajoutent wn nou-
veau département d’informatique à leur gam-
me déjà très complète de produits et services.

Aujourd'hui, l’entreprise compte sur une
équipe de 25 employés dynamiques et dé-
voués à temps plein et partiel. «Bon nombre
d'employés sont avec nous depuis près de 10
ans. On peux mêmeaffirmer que nous for-
mons une grande la famille», note M. Barazin.

Depuis l'ouverture de leur commerce en
1983, les deux associés ont vraiment su
s'adapter aux besoins de leur clientèle et de-

meurerà la fine pointe des nouveautés, tant au
chapitre de la vente d'équipementélectronique
quedesfilms vidéo.

Au fil des ans, les agrandissements succes-
sifs et l'aménagement dans un nouvel édifice
moderne auront permis à l’entreprise d'accroi-
tre considérablement sa part de marché et de
maintenir une croissance constante.

Georges Barazin et Armand Reinlein, ainsi
que les membres de leur famille respective et
tout le personnel, profitent de cet anniversaire
pour remercier leur clientèle de la fidélité
qu'elle a accordé à Vidéologue depuis sa fon-
dation, et s'engagent à continuer d'offrir une
grande variété de produits de haute qualité aux
meilleurs prix possibles. En terminant, toute
l’équipe de Vidéologue souhaite que vous se-
rez encore plus nombreux à venir célébrer
avec elle son vingtième anniversaire en 2003.
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380, rue Berthier
Saint-Jean-sur-Richelieu
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tabli depuis 15 années
à Saint-Jean-sur-Ri-

4 chelieu, Vidéologue
électronique est bien plus
qu’un simple revendeur élec-
tronique. À chaque visite, le
consommateur y retrouvera

le mêmeservice attentionné
et les conseils de profession-
nels qui connaissent leur mé-
tier. Quant aux prix, ils sont
aussi compétitifs que dans
n’importe quel grand centre
d'électronique, le service et
la considération en plus.

Vidéologue électronique est
dépositaire autorisé des marques
de téléviseurs et de magnéto-
scopes Sony, Panasonic, Sanyo
et Daewoo, ainsi que des équipe-
ments de sonorisation et de ciné-
ma-maison Yamaha, Technics et
Sony, sans oublier des réputées
enceintes acoustiques de mar-
ques Mirage et Angstrom.

Les prix compétitifs et une
vaste gamme d'appareils en ma-
gasin, ont fait la renommée du
département des ventes de Vi-
déologue électronique. Plusieurs
appareils haut de gamme sont of-
ferts en magasin ou sur comman-
de, et l'on veut encore accentuer
ce choix. À cet effet, bon nombre
de nouveautés feront leur arrivée
au cours de l'année.

Et les prix exigés pour ces ap-
pareils? Les propriétaires de Vi-
déologue électronique, Georges
Barazin et Armand Reinlein, as-
surent qu'en tout temps, ils peu-
vent battre la concurrence.

«Le marché est très compétitif.
La marge bénéficiaire dans la
vente des produits électronique

 

est mince. C'est à l’avantage du
consommateur de faire affaires
avec une entreprise réputée», af-
firme Armand Reinlein.

Afin d'illustrer ses propos, il
rappelle qu'au cours des 15 der-
nières années, plusieurs com-
merces d'électronique sont venus
s'installer dans l'agglomération
de Saint-Jean-sur-Richelieu. Plu-
sieurs ont été rachetés, certains
ont fermé leurs portes et d’autres
ontfait faillite.

On a qu’à se remémorerles
Atlantique, J.M. Saucier, Le Mar-
ché de l'Electronique, Le Roi de
la Radio, Son-X-Plus ou Stéréo
Pius, pour comprendre qu'il est
important de traiter avec des
gens de confiance qui pourront
assurer encore pendant de nom-
breuses années un suivi et un
service après-vente de qualité.

Contrairement à l'adage popu-
laire, les magasins de grande
surface ne seraient pas non plus
les meilleurs endroits pour ache-
ter ses produits électroniques,
croit M. Reinlein.

«Les gens arrivent rapidement
à la conclusion que les magasins
qui font beaucoup d'annonce
vendent à moindre coût. Les in-
dépendants sont autant dans les
prix que les grandes chaînes ou
les Magasins à grande surface
qui, souvent, offrent des marques
ou des produits de moindre quali-
té pour un prix à peine plus éco-
nomique que pour celui exigé par
une marque réputée», ajoute-t-il.

Selon MM. Reinlein et Barazin,
il importe d'acheter un produit de
bonne qualité. Le coût exigé pour
l'achat d'un produit de marque re-
connue peutêtre plus élevé, mais

Depuis 1991, Vidéologue électronique est reconnu centre de ser-
vice autorisé des marques Sony, Panasonic-Technics et Sanyo.

Nous sommes heureux de
prendre soin de vous!
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Le départementde vente de l’électronique est situé au second étage du nouvel immeuble de Vidéo-
logueélectronique.

la dépense supplémentaire enga-
gée sera rapidement rembour-
sée, cet appareil offrant une qua-
lité ainsi qu'une plus grande dura-
bilité.

«De leur côté, les indépen-
dants ont des coûts d'opération
moindre en raison de leur struc-
ture commerciale plus légère, ce
qui leur permet de maintenir une
politique de prix concurrentiels.
Mais ce qui fait le succès d'un
commerce indépendant, ce sont
principalement l'excellence de
son service aprés-vente et la
qualité des conseils dispensés
par un personnel stable qui re-
connait ses clients». ajoute M.
Reinlein.

«Si une place fonctionne de-
puis 15 ans, et qu'elle poursuit
son expansion depuis son ouver-
ture, il doit y avoir une bonne rai-
son à cela; et je crois que c'est la
relation de confiance qui s'est
établie peu à peu entre le com-
merçant et son client. La considé-
ration du client compte beaucoup
pour moi lorsque je choisis un
commerce avec lequelje vais fai-
re affaires», conclut Armand
Reinlein.

Cinéma-maison

Chez Vidéologue électroni-
que, on retrouve un vaste choix
d'équipements de cinéma-mai-
son accessibles à toutes les
bourses. Afin de donner un aper-

çu des possibilités de ce médium
qui gagne sans cesse en popula-
rité, cinq équipements complets
de cinéma-maison sont constam-
ment en démonstration.

Dans le confort douillet de son
salon, le cinéma-maison permet
d'apprécier dans des conditions
optimales le meilleur du visionne-
ment de films sans avoir à subir
les inconvénients des déplace-
ments, des files et des foules des
salles de cinéma.

Une seule visite ne peut vous
convaincre? Vous êtes hésitant?
Un service à domicile pour faire
l'évaluation de vos besoins vous
est même offert. Un conseiller se
déplace chez vous et prend
connaissance de vos besoins en

fonction de votre budget. Ainsi, 1l
sera à même de vous conseiller
adéquatement sur le système de
cinéma-maison qui pourra tirer le
maximum de votre environne-

ment.

Télévision
par satellite

Au cours de l'année 1997, la
télévision par satellite a commen-
cé a faire son apparition dans les
foyers québécois. Vidéologue
électronique est dépositaire des
trois principaux distributeurs de
télévision directe par satellite que
sont StarChoice, ExpressVu et
DirecTv (américain).

En plus d'offrir une qualité
d'image optimale, ce mode de
transmission de la télévision pro-
pose une multitude de postes ca-
nadiens (français et anglais) et
américains regroupés en diffé-
rents forfaits d'abonnement. Cha-
cun inclut également l'abonne-
ment à 30 postes de radiodiffu-
sion numérique qui présentent
autant de styles Musicaux sans
pauses publicitaires, Ni commen-
taires.

Pour bénéficier des avantages
de la télévision par satellite, le
client doit acheter l'équipement
qui comprend une antenne (satel-
lite) et un récepteur qu'il n'aura
qu'à brancher à son téléviseur.

Ensuite. il ne reste plus qu'à
s'abonner au forfait de son choix
et à savourer son plaisir conforta-
blement assis dans son salon. Le
coût mensuel d'abonnement de
la télévision par satellite se com-
pare à celui de la câblodistribu-
tion et peut même s'avérer plus
économique, si l'on s'abonne à
un forfait différent pendant la sai-
son creuse de l'écoute, ce que ne
permet pas la câblodistribution.

Vidéocaméras

Enfin, pour l'amateur films
maison, Vidéologue électronique
offre une excellente sélection de
vidéocaméras dans les deux prin-
cipaux formats, soit le VHS-C et
le vidéo 8.
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Ace succès!

Félicitations pour votre

15° ANNIVERSAIRE
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Tél.:(514) 348-3660

la Forye ‘rca Enr.
; 147388Canada Inc.

METAUX OUVRES-FER ORNEMENTAL

ERNEST CARAZATO 311,BOUL. ST-LUC
CHRIS ST-LUC. QC J2WICS

COMMERCIAL
RESIDENTIEL
INDUSTRIEL

Maurice Mercier prop

JOINTS-PEINTURE-TAPISSERIE
PRIX HORS CONSTRUTION (Résidentiel)

ESTIMATION SUR DEMANDE

346-4382 628 Arpi ur-Richelieu

 

 

Maçonnerie Bergeron & Boucher Inc.

ENTREPRENEUR - BRIQUETEUR
BLOCS» PIERRES - BRIQUES * FOYERS

ROBERT BOUCHER
485 - Avenue

Iberville, QC J2X 1M1

i 254 E

Tél.: 299-2644

PLOMBERIE
RÉGINALD RIOUX LTÉE

PLOMBERIE - POMPES À EAU ET ADOUCISSEUR
VENTEET SERVICE

ESTIMATION GRATUITE
1030 Route 133 chauffe-eau
Henryville, Qué. électrique

Le

 

 

   

  

 

 

 

 

=
Tél.: 348-6191
Fax: 348-1079

* Vitres * Miroirs
. * Serre

+ Devanture de magasin
* Unités scellées,

plastiques
de tous genres

E
I
R

f
r
e
t

‘
r
m

p
a
s
t
e
s

 

VENTILATION INC.
Ventilation - Chauffage

- Maintenance Climatisation - Systéme
de dépoussiérage Résidentiel et commercial

Serge Roman

Président Fax: 346-4103
374, rue Saint-Jacques Tél.: 346-3626
Saint-Jean-sur-Richelieu 346-8125

  

 

 

 

 



 

 

  

? équipe de Vidéologue élec-
} tronique fonctionne un peu

à la façon d’une grandefa-
mille. Tous ensemble, ils mettent
la main à la pâte et de la sorte,
contribuent au succès de l’entre-
prise.

«Nous sommestrès fiers de nos em-
ployés. Ils démontrent un esprit de soli-
darité et un esprit d'initiative hors du
commun», soutient Madeleine Talbot,
responsable des opérations du club vi-
déo de Vidéologue électronique et elle-
même épouse de l'un des deux proprié-
taires de l'entreprise, Georges Barazin.

En effet. malgré les circonstances et
a la grande surprise de leurs patrons.
qui n'en demandaient pastant. pendant
la récente crise du verglas. certains de
ceux-ci ont démontré une ardeur au-
delà de toute espérance.

«Effectivement. tout au long de la
crise ils étaient au poste et ont gardé le
sourire et cet esprit de famille indéfecti-
ble en assurant le maintien des opéra-
tions du club vidéo», relate Mme Talbot.

En effet, tout au long du Grand ver-
glas qui a durement touché la région de

 

Daniel Lemaire

 

Nathalie Brodeur

fl Li | ]

Claudine Langlois

Saint-Jean en janvier dernier, le Vidéo-
logue est le seul club vidéo qui est de-
meuré ouvert dans la grande région de
Saint-Jean-sur-Richelieu. Au début, l’af-
fluence n'y était pas, mais au fur et à
mesure que la situation évoluait, le bou-
che à oreille aidant, la clientèle se faisait
de plus en plus grande. Selon Mme Tal-
bot, confinés à leur foyer, ils étaient
nombreux, qui pour s'offrir un divertisse-
ment à peu de frais, ont écouté desfilms
vidéo sur leur magnétoscope alimenté
en électricité a l'aide d'une génératrice.

(Un personnel

fidele

Comme nous le disions plus haut,
l'équipe de Vidéologue forme une gran-
de famille, et certains employés sont
membres de celle-ci depuis près de dix
ans.

«Parmi les 15 employés affectés au
fonctionnement du club vidéo, Natalie
Brodeur est à notre emploi depuis juin
1988. Avec près de dix années de servi-
ce, il s'agit sans doute de la doyenne de
notre équipe», rapporte la responsable
du club vidéo.

Pour sa part, Gérard Deneault, à
l'emploi de Vidéologue depuis septem-

 

 

  
 

Gérard Deneault

ja

À votre servic
depuis 15 ans

ne grande famille

 

 
Armand Reinlein

bre 1989, a été le premier à travailler sur
le nouveau quart de nuit du club vidéo,
et huit années plus tard, il est toujoursfi-
dèle au poste.

Pour leur part, Claudine Langlois,
Marie-Lise Ostiguy, Annie Tiernan et Do-
minique Clément, se sont respective-
mentjoints au Vidéologue en mai 1989.
janvier 1991, septembre 1992 et mars
1993.

Du côté du département des ventes,
le technicien-vendeur. Yves Roy, est
membrede l'équipe depuis juillet 1990,
et Jean-Guy Caron, technicien, et Da-
niel Lemaire, vendeur, le sont depuis la
relocalisation du commerce en décem-
bre 1990.

Par ailleurs, la conjointe d'Armand

Annie Tiernan Dominique Clément

Georges Barazin

Reinlein, Michelle Lemaire, est originai-
re de Saint-Jean-sur-Richelieu. C'est
peut-être un peu à cause d'elle, si les
deux propriétaires de Vidéologue élec-
tronique, Armand Reinlein et Georges
Barazin, ont découvert notre belle ville
et décidé d'y partir en affaires.

Quant à Georges Barazin, il a ren-
contré sa future épouse, Madeleine Tal-
bot, à Saint-Jean. Les conjointes tra-
vaillent toujours pour cette entreprise
qui, espérons-le, conservera cet aspect
de grande famille que ses propriétaires
ont su lui donner.

Cette année, Vidéologue électronique
sera a nouveau témoin d'une heureuse
union, alors qu'en mai prochain deux
employés du club vidéo convoleront en
juste noce.

 

Marie-Lise Ostiguy
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La téléphonie numérique a la cote
es SCP numériques (services de
communications personnelles)

L qui procurent polyvalence, pro-
ductivité et sécurité pour ses utilisateurs
ont la cote. Vidéologue électronique,le
leader des SCP dans la région, offre les
services du seul réseau national numéri-
que: Cantel AT&T.

Le réseau SCP numérique de Cantel AT&T
est le plus étendu au Canada et permet de
garder le contact où que vous soyez. Cantel
AT&T couvre actuellement plus de 90 % de la
population canadienne, et son service numéri-
que dessert plus de 75 % de la population.
C'est tout dire de son efficacité.

Au comptoir de téléphonie sans fil de Vidéo-
logue électronique, le consommateur pourra
trouver l'information pertinente sur les diffé-
rents forfaits offerts par Cantel AT&T. Désor-
mais, la plupart de ces forfaits sont sans con-
trat et permettent de profiter del’utilisation d’un
appareil seulement qu'en défrayant un coup

minime pour son achat.
Par ailleurs, selon le forfait retenu, les SCP

numériques permettent de profiter de diffé-
rents services. || s'agit principalement de l’affi-
chage des appels et del'affichage du nom per-
mettant ainsi de savoir qui vous appelle avant
de répondre; la facturation à la seconde après
la première minute pour tous les appels lo-
caux; la première minute gratuite pour les ap-
pels locaux reçus, la durée prolongée despi-
les; et la confidentialité accrue des appels, pro-
tégeant ainsi l'utilisateur de la fraude et de
l'écoute électronique.

De plus, Vidéologue électronique oftre une
vaste gamme d'appareils haut de gamme et
d'accessoires de marques Ericsson, Nokia et
Motorola, les leaders des SCP numériques.

Pagettes
Très populaire auprès des étudiants et des

travailleurs sur appel, le service de d'utilisation
de base d'une pagette peut être offert pour un
coût aussi minime que 5$ par mois, après
achat de l'appareil.

De plus, une vaste gamme de services est

 

Au comptoir de téléphonie sansfil de Vidéologue électronique, le consommateur
pourra trouverl’information pertinente sur les différents forfaits.

disponible selon ses besoins afin d’optimiser
l’utilisation de sa pagette. Parmi ceux-ci, on re-
trouve le nombreillimité d'appels, la message-
rie vocale, la Messagerie alphanumérique, et

la couverture nationale ou internationale. Infor-
mez-vous au comptoir de téléphonie sansfil
pour en savoir plus long sur les avantages de
ce petit appareil.

Le dernier né de nosservices: l'informatique personnelle
fin de répondre à une de-
mande fréquemment for-

A mulée par ses clients, de-
puis quelques mois, Vidéologue
électronique propose désormais
la gamme des ordinateurs person-
nels Packard Bell et Pine.

Devantl'accroissement de la popu-
larité de l'informatique dans les foyers
québécois,il était tout à fait logique que
le Vidéologue emboite le pas et offre
désormais une série d'appareils haut
de gammeet fonctionnels d'une mar-
que dontla réputation n'est plus à faire.

«Cette nouvelle ligne de produits à
été intégrée à notre département des
ventes pour compléter la gamme des

 

 

 

  

Ça c'est la compagnie qui

fabrique les automobiles qui

transportent les gent qui ont

bâti les usines qui servent à

fabriquer les appareils

électroniques quifonctionnent

à merveille et nous divertissent.

1 (a c'est la compagnie qui

fabrique les bâteaux

qui traversentles

océans pour vous

amener les appareils

électroniques qui vous

donnent un rapport

qualité-prix exceptionnel

dont vous profiterez longtemps.

 

 

  
  
 

This is the Company. La compagnie cestnous  

  

 

Depuis quelques mois, Vidéologue électronique propose la
gammedes ordinateurs personnels Packard Bell.

“ LE CANADA
LULINTS

produits offerts. Le récent mariage en-
tre l'électronique etl'informatique a fait
en sorte que les gens peuvent désor-
mais se servir de leur ordinateur dans
toutes sortes d’opérations domesti-
questelles l'écoute de la musique, ou
encore insérer et visionner des pho-
tos», relate Georges Barazin.

De son côté, l'autoroute de l'infor-
matique (/nternef) crée une demande
pour le remplacement d'ordinateurs.
L’acquisition d’un appareil plus puis-
sant permet une multitude d'opéra-
tions et d'utilisations souvent insoup-
çonnées jusqu'à ce moment pour son
utilisateur.

«Unevisite à notre département de
l'informatique permettra aux gens
d'obtenir de l'information technique sur
nos produits et appareils informatiques

qui, souvent, sont bien plus simple
d'utilisation que l’on ne le croit», ajoute
notre interlocuteur.

Tous les appareils offerts en maga-
sin sont opérationnels avec logiciels
intégrés tels Windows 95 et Microsoft
Words, ainsi que deslogiciels d'opéra-
tions de gestion et de jeux.

Lors de sa visite, en tout temps
l'acheteur pourra bénéficier des judi-
cieux conseils d'un spécialiste en infor-
matique.

Vidéologue électronique offre non
seulementdes ordinateurs prêts à utili-
ser, mais aussi des appareils assem-
blés selon les spécifications du client.
La vente d'accessoires, imprimantes,
scanners, moniteurs couleurs et câ-
bles complète ce nouveau service.

 

    
   

  

 

  

  

Cam a Français
‘se joint à moi pour

vous féliciter à
occasion de votre
15° anniversaire

équipe du

Jean-François Perreault
Publicitaire  
 

 

 
 

GESTION RIKA Inc.
C.p. 85054, Saint-Hilaire

Tél: 953-4916  
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Le plus imposant choix denouveautés vidéo en ville
e club vidéo de Vidéologue élec-
tronique a su conserver une
clientèle fidèle et assidué. Gran-

de consommatrice des dernières nou-
veautés cinématographiques disponi-
bles sur vidéocassette, celle-ci est cons-
tammentà l’affût des dernières nouveau-
tés disponibles. Et ça, Georges Barazin
et Armand Reinlein, les patrons de Vidéo-
logue, I'ont rapidement compris, en of-
frant une multitude d’exemplaires des
films les plus populaires, ainsi qu’un vas-
te choix des dernières nouveautés sur le
marché.

Autre élément de son succès, un système
de réservation téléphonique unique dans
Saint-Jean-sur-Richelieu. Grâce à cette initiati-
ve, fini la recherche d’unfilm jamais sur les ta-
blettes ou les déceptions provoquésparl'épui-
sement de tous les exemplaires d’un même
fiim. Un seul coup de téléphone au club vidéo
permet aux membres de réserver une copie du
film de leur choix pour le moment ou ils désire-
ront le visionner. Ce service offert sans aucun
frais supplémentaire, est très populaire les fins
de semaine et les mardis, jour de sortie des
nouveautés.

Sur place, on retrouve le plus imposant
choix de nouveautés offert en location dans
l'agglomération johannaise. Au menu, une vas-
te sélection de traductions et de versions origi-
nales anglaises des meilleurs films d'action,
comédieset de films pourla famille. Le cinéma
québécois n’est pas laissé pour compte, et oc-
cupe aussi une place de choix.

«A chaque semaine, de dix à quinze nou-
veaux titres viennent s'ajouter à notre vaste
collection. En plus, nous offrons la meilleure
sélection de films pour adultes à Saint-Jean.
Nous en avons pour tous les goûts, toutes les
tendances», fait remarquer la responsable du
club vidéo, Madeleine Talbot.

Les locations de films sont offertes à prix
compétitifs, et il n’est pas plus coûteux de louer
les nouveautés. Une politique de prix spéciaux
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Le club vidéo de Vidéologue électronique offre plus de 15 000 titre de films en inventaire.

est appliquée sur la location multiple de films.
«Plus vous louez de films lors de votre visite, et
moins il vous en coûte. Informez-vous», lance
MmeTalbot.

Pour une meilleure accessibilité, le club vi-
déo innove en étant le premier à ouvrir 24 heu-
res par jour et ce, sept jours sur sept. De plus,
dansle seul but d'accroître la qualité du servi-
ce offert à sa nombreuse clientèle, depuis
1987 Vidéologue électronique compte sur une
succursale située au 510, rue Jacques-Cartier
Sud afin d'offrir une meilleure accessibilité aux
résidents du sud de l'agglomération. On y re-
trouve également une excellente sélection de
films, ainsi que le populaire service de réserva-
tion téléphonique. Les heures d'ouverture sont
du lundi au vendredi de 10 heures à 22 heures
et les week-ends de 9 heures à 22 heures.

Plus de 15 000 films

Quinze années de fonctionnement ont fait

en sorte que le club vidéo compte plus de 15
000 films en inventaire. Beaucoup de vieux
films qui étaient populaires au cours des an-
nées passées, sont encore disponibles pour
les membres, le Vidéologue ayant conservé
une copie de chacun de ceux-ci. Parailleurs,
une fois passé l'engouement pour un nouveau
titre, plusieurs copies desfilms prévisionnés
sont liquidées à prix populaire au grand bon-
heur des collectionneurs defilms.

Jeux vidéo

Les jeux vidéo ont égalementla cote chez
le Vidéologue. «Nous avons toujours ce qui est
le plus «hot»», souligne la responsable du club
vidéo. Une vaste gamme de cartouches, de
cédéroms et d'appareils de jeu sont offerts en
location pour un coût modique. Des forfaits lo-
cation sont disponibles pour des périodes de
trois jours, les fins de semaine, ou encore sur

une base hebdomadaire. On y pratique aussi
la vente d'accessoire de jeux vidéos.

Le DVD fait son entrée

Le DVD, un nouveau support numérique
pourla vidéo domestique, a fait son arrivée au
club vidéo de Vidéologue électronique. Un vas-
te de choix de films, dont bon nombre de nou--
veautés, est disponible sur ce nouveau sup-
port dontl'image et la qualité sonore sontirré-
prochables.

Au cours de l'année, Georges Barazin et
Armand Reinlein procéderont au réaménage-
ment complet de leur club vidéo afin de l'ame-
ner à l'ère du libre-service. Ce tout nouveau
concept ne sacrifiera en rien sur la qualité du
service offert à la clientèle. «Bien au contraire,
cela permettra au commerce de location de se
maintenir au fait des dernières tendances en la
matière», terminent MM. Barazin et Reinlein.

 

Hy a des gens qui ne S'achètent que des
voitures neuves. D'autres ne prennent

que des usagées car leur budget ne leur
permet pas l'achat d'une automobile
neuve où encore parce qu'ils préfèrent
conserver un peu de leur argent pour
autres dépenses quecelles de la voiture.
Mais il y a toujours un risque à se
procurer un véhicule d'occasion car on
ne sait trop commentil a été traité dans
le passé.

Heureusement. depuis quelques
années, plusieurs concessionnaires
d'autos neuves proposent également des
usagées relativement récentes dont la
condition est remarquable. Évidem-
ment, il faut s'attendre à payer un peu
plus pour de tels véhicules mais au
moins, on a l’esprit tranquille car le

ok
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DE BONNES USAGEES

Le CAA recommande encore la Camry comme usagée de premier ordre.

Te + . ~~ . .
Sélreitationspour votre [oe anniversaire”

Pourquoi Déry? Pour un choix sans compromis!

359-8000 ©1007088

N

concessionnaire (et bien souvent le
constructeur) garantit non seulementla
condition actuelle du véhicule mais
aussi son bon fonctionnement pour une
certaine période de temps. Ce n'est pas
surprenant puisque les constructeurs

garantissent déjà leurs produits origin-
aux sur une période relativement éten-
due de temps.

Qui plus est, le Club Automobile
CAA publie chaque année la liste des
autos d'occasion qu'il considère comme
étant des plus recommandables. Parmi
celles-ci, on retrouve souvent des pro-
duits Toyota tout comme la Camry de
l’année dernière. Un tel modèle que
l’on retrouve chez un concessionnaire
de la marqueserait fort possiblement la
voiture usagée idéale.
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* Affichage desappels
Vous pouvez maintenant savoir qui appel avant Le MEILLEUR forfait SCP
de répondreet filtrer ainsi vos appels pour mieux

contrôler vos frais sans risque de manquer un numérique à moins de 20° qui

sppet important offre LE PLUS de minutes gratuites
+ Facturation à la seconde ‘ et LA PLUS GRANDEcouverture

Économisez grâce àune facture à la seconde. . numérique au pays !
Vous bénéficierez ainsi d’une économie sur vosfrais
cellulaires pouvant atteindre 20 pour cent, parce
que tous les appels locaux sont facturés à la seconde,
après la première minute de temps d'antenne. Forfait

e Mise enattente visuelle P a S d e C O n t r a t
Cette fonction vous signale l'arrivée d’un autre \

appel, en indiquant le nom du demandeur. pas d'engagementà long terme
Ainsi, vous êtes toujours certain de répondre
à vos correspondants importants. PY minutesgratuites

Jarmonte

e Autonomie prolongée des piles
Vous pourrez garderle contact jusqu'à trois e Affichage des appels
fois plus longtemps qu'avec un téléphone .
cellulaire conventionnel. e Facturation à la seconde

‘a . . par mois,
e Première minute gratuite téléphone

e Meilleure confidentialité des appels des appels reçus non inclus
Cette caractéristique vous protège contre les oreilles
indiscrètes et la fraude. Vous bénéficierez d'une
meilleure tranquillité d'esprit en sachant qu'il est
presque impossible que quelqu'un saisisse votre ®
conversation. N T&T

CANTEL‘5: ”AGREE
Appels interurbains, service de déplacement et taxes applicables en sus. Offre valable uniquement pour les nouvelles mises en service. La facturation à la seconde s'applique après la première minute -des appels locaux seulement. Détails en magasin.
“Rogers Cantel Inc. “ AT&T Corp. Utilisé sous licence.
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