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Rénovation : deux programmes de garantie sont disponibles 
Après l'APCHQ, la Fédération de la construction du Québec vient de lancer son propre programme R O B E R T 

D U B O I S 

collaboration spéciale 

L a rénovat ion 
accapare une 

part de plus en 
plus impo r tan te 
clos act iv i tés de 
l ' industr ie de la 
cons t ruc t i on . À 
quel point que la 

valeur des travaux de rénovation 
dépasse maintenant celle de la 
construction neuve. L'attache­
ment des propriétaires à leurs 
maisons et à leur quartier, conju­
gué au vieillissement du parc des 
2,5 millions logements que comp­
te le Québec, accentuent la popu­
larité du phénomène. 

Les personnes qui prévoient ef­
fectuer des travaux majeurs ont 
intérêt à faire affaire avec un en­
trepreneur de bonne réputation 
souscrivant à un des deux pro­
grammes de garant ie mis de 
l'avant par les associations pro­
fessionnelles de constructeurs. 

Le rôle de l'entrepreneur 
Les travaux majeurs nécessitent 

bien souvent la participation de 
plusieurs corps de métiers: plom­
bier, électricien, tireur de joints, 
menuisier, peintre, etc. L'entre­
preneur en rénovation a notam­
ment comme tache de coordon­
ner le travail de tout ce monde en 
s'assurant que les travaux seront 
exécutés dans l'ordre et à l'inté­
rieur des délais prescrits. L'entre­
preneur s'occupe aussi de l'achat 
des matériaux, de la négociation 
avec les fournisseurs et du verse­
ment des salaires aux ouvriers. 

Pourquoi un entrepreneur? 
La pose d'une fenêtre en saillie 

cri remplacement d'une fenêtre 
coulissante n'exige pas l'embau­
che d'un entrepreneur général, 
l e travail peut être fait par une 
équipe de deux personnes spécia­
lisées dans ce genre de travail. 
Mis à part Tachai de la fenêtre, le 
propriétaire n'a donc pas à se sou­
cier d'achats de nombreux maté­
riaux ou de la coordination de 
plusieurs ouvriers sur son chan­
tier. 

Il en est autrement lors de tra­
vaux majeurs lorsqu'il s'agit de 
changer la vocation d'une pièce, 
de rénover l'ensemble de la mai­
son, de transformer le garage en 
salle familiale ou d'agrandir la 
cuisine. 

Le propriétaire peut decider de 
réaliser lui-même tous ces tra­
vaux sans recourir à un entrepre­
neur. Toutefois, deux pièges le 
guettent et mettent en péril le 
succès de son projet : la disponibi­
lité de temps et de financement. 
Personne n'aime vivre trop long­
temps dans une maison dont les 
pièces sont en chantier, boulever­
sant ainsi vie familiale et sociale. 
Les propriétaires qui surestiment 
leur disponibilité de temps ris­
quent fort d'éterniser les travaux 
alors que l'entrepreneur lui, s'en­
gage par contrat à réaliser le pro-
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jet à l'intérieur du délai prescrit 
au contrat. 

Le propriétaire éprouve sou­
vent de la difficulté à obtenir le 
financement nécessaire aux tra­
vaux s'il ne peut convaincre son 
préteur de sa compétence à me­
ner à bien son projet. Le gérant 
de banque ou de caisse pop expri­
me moins de réticences lorsque 
les travaux sont confiés à des 
professionnels responsables. 

Comment le choisir? 
Le recrutement d'un entrepre­

neur en rénovation se fait habi­
tuellement par voie de demande 
de soumissions. Avant d'entre­
prendre cette étape il faut toute­
fois que le propriétaire précise la 
nature et l'ampleur des travaux a 
réaliser. 

La rédaction d'un plan et d'un 
devis facilitera le travail de l'en­
trepreneur qui pourra alors sou­
mettre une proposition d'autant 
plus précise au chapitre des coûts 
et du temps de réalisation. Le pro­
priétaire a évidemment toute lati­
tude pour spécifier le type et la 
marque de commerce des maté­
riaux et composantes. En ce sens, 
le recours à un architecte s'avère 
très utile lorsque les travaux sont 
majeurs et affectent l'aménage­
ment de plusieurs pièces de la 
maison. L'architecte pourra dès le 
départ vous indiquer si vos pro­
jets peuvent être réalisés en res­
pectant les contraintes budgétai­
res fixées. Et ce. avant même que 
vous n'alliez en soumission.. 

Une fois définie la nature des 
travaux, vous demanderez des 
soumissions auprès d'au moins 
trois entrepreneurs. Plus les in­
formations fournies sont précises, 
moins les écarts dans le montant 
des soumissions seront impor­

tants. Les soumissions fournies 
doivent être aussi détaillées que 
vos plans et devis, spécifiant la 
marque, la quantité des maté­
riaux ainsi que le nombre d'heu­
res prévues pour la réalisation des 
travaux. L'entrepreneur doit être 
en mesure de vous expliquer les 
raisons de l'écart entre sa sou­
mission et celle des deux autres 
entrepreneurs. 

La réputation 
Le montant de la soumission 

fournie ne constitue pas le seul 
critère de sélection de votre en­
trepreneur. N'oubliez pas que 
l 'entrepreneur en rénovat ion, 
contrairement au constructeur de 
maisons, devra souvent travailler 
en votre présence, parmi les 
membres de votre fami l le . Il 
devra donc être d'un commerce 
agréable et assurer le nettoyage 
quotidien des lieux afin d'assurer 
votre sécurité et celle de vos 
enfants. 

Les garanties 
Les acheteurs de maisons neu­

ves profitent depuis plusieurs an­
nées d'une protection accordée 
par un des deux programmes de 
garantie "offerts soit par l'Associa­
tion provinciale des construc­
teurs d'habitat ions du Québec 
(APCHQ), soit par la Fédération 
des Constructeurs du Québec 
(FCQ). Mais il y a aussi les pro­
grammes de garantie-rénovation, 
protégeant les propriétaires lors 
de la réalisation de travaux im­
portants. 

L'APCHQ 
Le programme de garantie-ré­

novation de l'APCHQ (tel: 514-
353-9960) est en vigueur depuis 
trois ans. L'année dernière, la va­
leur des travaux assurés atteignait 

a peine $2,£ millions. Cette an­
née, la valeur des travaux proté­
gés atteindra tout probablement 
les $31 millions. Ce programme 
de garantie s'applique tout aussi 
bien aux conversions d'immeu­
bles existants en copropriétés, 
qu'il la rénovation de coopérati­
ves ou lors de travaux majeurs en­
trepris par des propriétaires de 
maisons unifamiliales. 

Environ 400 entrepreneurs en 
rénovation sont accrédités auprès 
du programme de garantie de 
l'APCHQ. Daniel Allard, direc­
teur du programme, prévoit que 
le nombre d'entrepreneurs parti­
cipants augmentera à 500 au 
cours de l'année prochaine. 

Le propriétaire faisant affaire 
avec un entrepreneur accrédité 
au programme de garantie voit 
ses acomptes protégés jusqu'à 
concurrence de $20 000 ou 25 p. 
cent de la valeur du contrat. Il 
prof i le aussi d'une protect ion 
contre les travaux inachevés jus­
qu'à concurrence de $20 000 ou 
25 p. cent du coût total. 

A cela s'ajoute la promesse que 
le programme de garantie corri­
gera les défauts cachés (1 an) et 
les malfaçons affectant la stabi­
lité et la solidité de l'immeuble (3 
ans), qu'importe l'importance des 
sommes impliquées, la protection 
couvrant 100 p. cent de la valeur 
du contrat. 

Une procédure de conciliation 
est prévue en cas de litige avec 
l'entrepreneur. Ce n'est que lors­
que la conciliation échoue que les 
administrateurs du programme 
décident de compléter ou corri­
ger les travaux inachevés ou dé-
lectueux. La protection est trans­
férable au moment de la revente 
de la maison. 

Le coût de cette protection est 

assumé par l'entrepreneur qui en 
refile la note au client. Le mon­
tant de la prime est fonction de 
l ' importance des travaux. Par 
exemple: 
Valeur des travaux Tarif icat ion 
$ 4 8 0 0 à $ 5200 $115 
$10 000 à $10 400 $180 
$12 000 à $12 400 $205 
$14 000 à $14 400 $230 
$16 000 à $16 400 $255 
$18 000 à $18 400 $280 
$20 000 à $21 850 $305 
Dans le domaine résidentiel, la 

valeur moyenne des projets assu­
rés par l'APCHQ est de $27 000. 
Valeur à laquelle est associée une 
'prime de $320. Daniel Al lard, 
souligne que l'accréditation au 
programme n'est pas accordée au­
tomatiquement à tous les entre­
preneurs qui en font la demande. 
«On procède tout d'abord à une 
évaluation de ses compétences et 
de sa situation financière. Pas 
question d'accréditer des ama­
teurs qui risquent de disparaitre 
dans le décor du jour au lende-
main.» 

La FC0 
, Le programme de garantie-ré­

novation de la FCQ (tel: 514-353-
4484) est tout récent, sa mise en 
opération n'ayant été annoncée 
que la semaine dernière, lasmin 
Girard, directeur des program­
mes de garantie à la Fédération 
évalue à 400 le nombre d'entre­
preneurs qui s'accréditeront au 
programme au cours de la pro­
chaine année. «On compte déjà 
500 de nos membres qui font de 
la rénovation. La plupart d'entre 
eux, espérons-nous, participeront 
au nouveau programme.» 

La protection accordée par le 
programme de la FCQ est sembla­
ble à celle offerte par l'APCHQ: 

— Garantie des acomptes ver­
sés à l'entrepreneur, jusqu'à con­
currence de $25 000 ou 15 p. cent 
du total des travaux; 

— Garantie de parachèvement 
jusqu'à un maximum de $25 000 
ou, 15 p. cent du montant du 
contrat; 

— Garantie d'un an sur les ré­
parations des vices cachés; 

— Garantie de trois ans sur les 
reparations des défauts majeurs; 

— Conciliation entre les par­
ties en cas de litige; 

— Garantie transférable en cas 
de vente. 

Le coût de la protection offerte 
par la FCQ, comme dans le cas de 
l'APCHQ, est fondé sur la valeur 
des travaux. A titre de référence, 
la FCQ fournit le tableau suivant: 
Valeur du contrat Tarif ication 
S10 0 0 0 à $ l l 999 $135 
$I2 000à$15999 $155 
$14 000 à $15 999 $175 
$ l b 0 0 0 à $ l 7 9 9 9 $195 
$18 000à$ l9999 $215 
$20 000 et plus $170+ 0.35 de 

I p. cent du total (0,0035) 
Les contrats 
Il y a quatre types de contrats 

présentement en circulation: le 

contrat-type de l'APCHQ, celui 
de la FCQ, celui de l'Association 
des consommateurs du Canada, 
section Québec (tél . : 514-931-
8556) et celui pouvant être conçu 
par l'entrepreneur lui-même. 

Le propriétaire doit se rappeler 
que le contrat, aussi bien rédigé 
soit-il, ne confère pas pour autant 
une protection adéquate en cas de 
malversation ou de travaux ina­
chevés. Protection que seuls peu­
vent fournir les programmes de 
garantie offerts par les. associa­
tions de constructeurs. À défaut 
de quoi i l faudra dépenser des 
milliers de dollars pour achemi­
ner la cause devant les tribunuux. 

Chose certaine, le contrat doit 
être le plus détaillé possible, dé­
crivant la nature des travaux, la 
qualité des matériaux, le mode de 
paiement, les numéros de permis 
de l'entrepreneur à la RECQ et 
les délais de réalisation. Il faut 
aussi y spécifier la responsabilité 
de chacune des parties : obtention 
des permis municipaux, enlève­
ment des rebuts, surveillance des 
travaux, etc. Les plans et devis 
doivent être annexés au contrat 
et en faire partie intégrante. 

Les modes de paiement 
Il n'existe aucune obligation le­

gale définissant le mode de paie­
ment des travaux. La coutume 
veut toutefois que l'entrepreneur 
reçoive 10 p. cent de la valeur des 
travaux à la signature du contrat, 
soi-disant pour financer les pre­
miers achats de matériaux et pour 
démontrer la bonne foi du client. 
Cette norme est toutefois sujette à 
la négociation. 

Les autres versements se font 
habituellement en tenant compte 
du degré d'avancement des tra­
vaux. L'entrepreneur aura nor­
malement reçu 50 p. cent de la 
somme due à mi-chemin de la 
réalisation du projet. Le client 
s'accorde parfois le droit de rete­
nir une somme égale à 5 p. cent 
ou 10 p. cent du total afin de s'as­
surer que les travaux seront com­
plétés à sa satisfaction. Les tra­
vaux à compléter ainsi que les 
petites corrections sont habituel­
lement inscrits au certificat de 
parachèvement signé par l'entre 
preneur et son client. Copie du 
certificat est ensuite acheminée 
au préteur qui finance les tra­
vaux. 

Dans certains cas. l'entrepre­
neur exige que le client paie dès 
la commande, le coût total de cer­
taines composantes. Il ne veut 
surtout pas hér i ter d 'un bain 
tourbillon mauve criard, aux di­
mensions hors normes, dont il ne 
pourra se défaire si le client chan­
ge d'idée en cours de travaux. 

Par précaution, le client devrait 
demander à voir les reçus pour les 
matériaux et composantes util i­
sés, afin de s'assurer que l'entre­
preneur a acquitte ses dettes, met­
tant ainsi le client à l'abri des 
«privilèges» pouvant être impo­
sés par des fournisseurs trompes. 

Le jardinage 

C'est le temps de préparer les glaïeuls pour l'hiver 
F L O R I A N 
B E R N A R D 

ne autre sai­
son excep­

tionnelle de jardi­
nage tire à sa f in. 
Malgré la proxi­
mité de novem­
bre, les chrysan­
thèmes et les as­

ters con t inuen t de f l e u r i r , 
défiant le froid. Dans la région 
de Montréal, de beaux dahlias et 
de grands épis de glaïeuls sont 
encore en pleine floraison. Mais 
pour peu de temps! Bientôt, le 
sol gèlera en pion fondeur, pro­
voquant la dormancedes plantes 
vivaecs et la mort des espèces an­
nuelles. 

Le temps est donc venu de dé­
terrer les glaïeuls et d'entreposer 
les connus pour la prochaine sai­
son. Plusieurs méthodes sont re­
commandées dans divers ouvra­
ges de jardinage. Pour ma part, 
j'ai adopié depuis quelques an­
nées la méthode mise au point 
par un grand amateur québécois 
de glaïeuls, le Frère Richard Pi-
ché, du collège Mont Sacré-
Coeur, de Granbv. Ce religieux 
cu l t i ve entre 3 -000 et 5 000 

glaïeuls chaque année, en ama­
teur, pour le, plaisir des yeux et 
la satisfaction de créer de la 
beauté dans soft environnement. 

•Avec les années, sans avoir 
.sdïvi de cours spécialisés, le Frè­
re. Piché'est devenu un grand 
spécialiste des glaïeuls. Je résu­
me, .ci-après,'les conseils qu'i l l i ­
vré aux amateurs Concernant la 
récolte des cormus et leur entre-

. posage. < 
%Lé( signe indicateur qu'i l est 

temps de déterrer les bulbes, 
; c'est; le jaunissement du feuilla­

ge. À Gran by, le Frère Piché dé­
terre ses bulbes, vers .la troisième 
semaine d'octobre. À Montréal, 
on peut procéder jusqu'au début 
de novembre, et même plus tard 
si le temps est clément. Il faut 
choisir une journée ensoleillée, 
alors que le sol est bien.sec. 

A l'aide d'une bêche que l'on, 
enfonce.verticalement, pour ne 
pas endommager les bulbes, et 
en tirant sur les tiges, on soulève 
toute la plante, son.cormus et ses 
bulbilles. A P r e s avoir secoué les . 
cormus pour les débarasser du . 
surplus de terre, i l faut les dépo- • 
ser sur des toiles ou du papier 
journal pour les faire sécher. En­
viron trois heures plus tard, on 
peut procéder à l'equeutage, 
c'ést-à-dire à l'opération qui con­
siste à couper les tiges à quelques 

centimètres du cormus. Il faut 
ensuite faire sécher les cormus 
dans des boites de carton ou de 
bois durant deux ou trois semai­
nes, dans un endroit chaud et 
sec. 

I l est alors temps de procéder 
au. nettoyage des cormus et à 
leur ^entreposage pour l'hiver. 
Bien séchés, les vieux bulbes et 
lés racines se détachent facile­
ment du nouveau bulbe que l'on 
doit conserver. Les vieux bulbes 
rabougris et les racines doivent 
être jetés ou brûlés. Les bulbes à 
conserver doivent être déposés 
dans des boites en bois ou en 
carton, non fermées, car il s'agit 
de plantes vivantes, en dorman-
ce, qui doivent continuer de res­
pirer. Le Frère Piché traite ses 
bulbes avec un insecticide-fongi­

c ide avant de les remiser pour 
l'hiver. II recommande le trem­
page durant une heure dans un 
mélange de malathion et fungi-
ncx. Mais i l connaît quelqu'un 
qui met tout simplement deux 
ou trois tablettes de Vapona 
dans l'endroit où les bulbes sont 
remisés. 

Le remisage jusqu'au p r in ­
temps peut se faire dans un ca­
veau, un garage, ou une chamre 
froide, ou encore en couche froi­
de à l'épreuve du gel, ou dans 
tout autre endroit bien aéré où 

•ML 
la temperature-h iverna le se 
maintient entre 5 et 10 C ( 35 et 
50 F). 

Si on veut multiplier une va­
riété particulière de glaïeul, il 
faut conserver les bulbilles — 
qui ressemblent à des pois de 
grosseur moyenne — dans de 
petites boites en bois, par exem­
ple des boites vides de cigares, 
en prenant bien soin de les iden­
tifier correctement. Ces bulbilles 
doivent être entreposés dans les 
mêmes conditions que les gros 
bulbes, mais séparément. II faut 
les planter dans une bonne terre, 
le printemps suivant, et s'armer 
de patience puisqu'ils ne fleuri­
ront pas avant deux ou trois ans. 
Il faudra donc les déterrer, cha­
que automne, les entreposer de 
nouveau, et les replanter chaque 
printemps jusqu'à ce qu'ils aient 
atteint leur taille propice à la 
floraison. 

Le vrai nom des bulbes de 
glaïeuls est cormus, et celui des 
bulbilles, caieux. Si on emploie 
couramment bulbes et bulbilles. 
c'est à cause de la résonnance 
avec les mots anglais bulbs et 
bulblets. Presque toute la littéra­
ture concernant la culture des 
glaïeuls provient d'Angleterre 
ou des Etats-Unis, d'où I'anglici-
sation des termes. Il n'est jamais 
trop tard pour rétablir les appel­
lations françaises correctes! 

Pour faire fleurir les beaux glaïeuls hybrides d'une saison à 
l'autre, il faut déterrer les cormus avant le gel du sol, et les 
entreposer dans un local frais et bien aéré. 

D O U C E U R 
Venez, découvrir ce que 

. nos architectes ont 
orchestré pour 
r . vous sur 

chacun de 
nos trois 

sites. 
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La FCQ propose la création d'un ministère de la construction 
B Lu Fédération de la const ruc-
l ion du Québec propose au gou­
vernement provincia l , la création 
d'un ministère de la Construc­
tion, la mise sur pied d'un tribu­
nal île la construction, le retrait 
des disposit ions relatives aux ou­
vrages immobi l i e r s et résidentiels 
et une révision de l 'ensemble des 
lois afin que cette industrie soit 

régie par des lois administrat ives 
plus flexibles plutôt que d'être in­
tégrée à la r igidi té du C o d e civi l . 

Ces proposi t ions ont été faites 
dans un m é m o i r e soumis à la 
Commiss ion des institutions res­
ponsable d e la consultat ion sur 
l 'avant-projet de loi portant sur la 
ré forme du C o d e civi l du Québec . 

luge archaïque et mal adapté 

aux réalités de notre société , la 
F C Q signale qu' i l était temps que 
le gouve rnemen t voit à ré former 
le C o d e civi l qui date de la fin du 
siècle dern ier . Cet te r é fo rme ne 
doit pas toutefois se faire au détri­
ment d e l ' industrie d e la cons­
truction rappel le la F C Q . « S i cet 
avant-projet d e loi est adop té tel 
que présenté, les entrepreneurs 

de construction seront doréna­
vant élevés aux titres de responsa­
bles à tout faire, accusés d 'o f f ice 
au banc des garanties, adminis­
trateurs de paperasse d ip lômés et 
honneur suprême, banquiers de 
se rv ices» , a f f i rme le président d e 
la F C Q , M . Robert Linteau. 

Parce que plus d 'une qu inza ine 
d ' o rgan i smes g o u v e r n e m e n t a u x 

et près d 'une trentaine de lois dif­
férentes encadrent l ' industrie d e 
la c o n s t r u c t i o n au Q u é b e c , la 
F C Q «ver ra i t d'un bon o e i l » la 
c r é a t i o n d 'un m i n i s t è r e d e la 
Construct ion. 

La f é d é r a t i o n r e c o m m a n d e 
é g a l e m e n t q u e so i t a b r o g é e la 
possibil i té du cl ient d e résil ier 
uni la téralement et sans mo t i f un 

contrat , que les ob l iga t ions de ga­
rant ie d e l ' en t repreneur soient 
ramenées a de plus justes propor­
tions, que la responsabili té des 
p r o m o t e u r s s o i t r e c o n n u e au 
m ê m e titre que ce l l e des entrepre­
neurs, que le contrat d e service et 
le contrat d 'entreprise soient dis­
tincts et que la no t ion relative u 
la fin des travaux soit c la i rement 
établ ie et uniformisée . 

CHUS 

NOUVEAUX 

MODÈLES 
2"3 chambres 

disponibles 

Garage et loyer inclus dans 
la majorité des modèles 

Uns autre réalisation 
des développements 
SOFITEC 

Le Parc Riverain 

PHASE FINALE: 

Mise en nomination 
Trophées "domus" 1986 
Excellence du concept: 
développement résidentiel 
multifamilial 

domGs 

120 unités de vendues 
quelques unes de disponibles 

•Condominiums à proximité de la rivière. 
•Structure d'acier et de béton. 
•Livraison immédiate pour quelques 
modèles. 

Bureau de vente 
•Ancien site du Parc Belmont 
•12556, rue Odette Oligny, Montréal 

Heures de visite 
•Lundi, mardi, mercredi de 13h à 17h30 
et de 19h à 21h 

•Jeudi, samedi et dimanche de 13h 
à17h30 

3354580 

CONDOMINIUMS 
À P R O X I M I T É DU 

F L E U V E 

• condominium de prestige 

• un style architectural exclusif 

• un site hors de l'ordinaire 

• 2 c e , 2 salles de bain 

• climatisation centrale indiv. 

• hall d'entrée spacieux, marbre et granit 

• salle d'exercice, piscine, sauna, tennis 

• possibilité de 2 stationnements intérieurs 

• occupation immédiate ou future 

QUALITÉ INCOMPARABLE 

L'achat d'une construction 
de brique est une garantie 

de DURABILITÉ 

BUREAU DES VENTES: 
500 St-François, Brossard 
(coin Marie Victorin) 
466-2167 ou 679-5690 

Heures d'ouverture 
Lundi au vendredi 12 hres à 21 lires 

EN AFFAIRE DEPUIS 37 ANS 

I | Bureau des venles 

Manc-Victonn 

. A u i o r p u l u 132 

' dir. La Prairie 

c h p 1 2 hrftç A 1 7 hrpç 

A C 

JOIGNEZ-VOUS AUX CONNAISSEURS 

Occupation ÉTÉ-AUTOMNE 89 

Tout doucement... Paisiblement... En 

longeant le lac des Deux-Montagnes. 

A deux pas de votre villa superbement 

conçue sur deux étages. C'est vivre au 

domaine Les Castcls du Lac. Le grand 

calme à seulement 18 minutes du rond-

point Décarie. La quiétude et des loisirs 

en toutes saisons à votre 

portée. Loin de l'agita­

tion des grandes villes. U n 

art de vivre! Les Castels 

du Lac... un domaine 

prive, planifie en pensant 

à vous, avant tout. 

• Entrée privée au domaine • Système de 
sécurité avec surveillance 24 heures par 
jour • Villas de 3 ou 4 chambres à coucher 
• Lac privé avec plage sablonneuse • 
Marina privée • Planche à voile • Sentiers 
pour randonnées pédestres ou à bicyclette 
• Pistes pour ski de randonnée ou 
raquette • Terrains de tennis • Club house. 

Rendez-vous à notre 
Inirc.m de ventes dès 
aujourd'hui. 
Lundi n vendredi, de 15 h 
à I9h. Samedi et dimanche, 
de lOhàWh. 
Ou telephone: au 
(514) 455-0966 

LES CASTELS DU LAC 

V A U D R E U I L 

e plonger dans des eaux vivifian­
tes sur le coup de minuit n'est que 
l'apanage des privilégiés... et des 
gens qui habiteront ici, où chaque 

unité-condo sera pourvue d'un bain tourbil­
lon. Qui mieux est, laplupartde nos apparte­
ments compteront deux salles de bains. Plus 
question d'attendre après un tisager de la 
maison qui a tout son temps ou d'abréger son 
bain pour céder la place aux impatients! 

C'estavecuneotTretoutàfait rafraî­
chissante que le Groupe Dargis célèbre le 
dernier-néde ses projets immobiliers à Ville 
Saint-Laurent: lea Châteaux De Cassoru 
• Dispositifs de sécurité à l'entrée du site et 
de l'immeuble • Hall d'entrée d'un goût 
exquis • 2 ascenseurs rapides • Contrôle 
privédelairdimatisé • Bain tourbillon dans 
chaque unité • 2 sidles de bains dans la 
plupart des unités • Foyer et solarium 
dans certaines unités • Balcons 

t 'n iinirt-t Imtnoliil i iT 
.l.iGeoOPtOWlIS 

spacieux avec vue sur la montagne • Inso­
norisation de qualité • Stationnement 
intérieur disponible • Piscine et bain spa 
intérieurs avec terrasse extérieure atte­
nante • Salle d'exercices avec saunas, 
douches et vestiaires • Piste de jogging 
sillonnant le site • Aménagement exté­
rieur ravissant avec étang, fontaine et 
parc privé • Salle de réception a votre 
disposition • À 15 min. du centre-ville 
(5 min. du métro et 2 min. à pied du 
train de banlieue). 

Les prix ? Bien sûr. il sont trop épa­
tants pour ne pas être mentionnés. En effet, 
le Groupe Dargis vous propose ses 98 unités 
à partir de 100 000$ jusqu'à 183 000$ 
selon les caractéristiques, frai* de notaire 

inclus! Pour connaître le 
chemin des Châteaux, 

appelez-nous au 
744-122R ou 744-4211. 

DARGIS 
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«Touchez Dubois» 

R O B E R T 
D U B O I S 

collaboration spéciale 

La sagesse 
des beaux-frères 
• Un beau-frère prétend qu'il 
n'est pas nécessaire de vidanger 
une fosse septique domestique 
lorsqu'on y introduit une tête de 
boeuf qui anéantirait presque 
tout. La fosse a été construite se­
lon les normes et est utilisée trois 
mois par année, pendant l'été. 
Mon beau-frère a-t-il raison? 

A. Plourde, Jonquière 

• Mme Lisette Provencher, prési­
dente de l'Association québécoise 
des techniques de l'eau (AQTE) est 
d'avis que les enzymes spéciales 
et autres produits et techniques 
ne sont que de -la poudre aux 
yeux». Selon Mme Provencher: 
» aucun produit ne peut remplacer 
un vidange fait à intervales régu­
liers. Les expertises démontrent 
que tous les produits miracles ont 
un rendement presque nul: 

La fréquence à laquelle on doit 
vidanger une fosse septique dé­
pend du nombre de personnes 
dans le ménage. À titre d'exem­
ple, la présidente de l'AQTE rap­
pelle que la fosse septique doit 
être vidangée une fois l'an lorsque 
le ménage, qui habite la maison à 
longueur d'année, est composé de 
quatre personnes. 

L'AQTE (tél. : (514) 874-0902) re­
groupe 1600 membres travaillant 
dans le domaine des techniques 
de l'eau et grandement préoccu­

pés par sa qualité: opérateurs 
d'usines de filtration, consultants, 
fabricants, industriels, services 
publics, etc. 

Foyer au 
quatrième 
• J'habite au dernier étage d'une 
maison de quatre étages à toit 
plat. Je voudrais installer un foyer 
chez-mol. J'aimerais connaître les 
règlements à respecter. 

Est-ce possible d'installer ce 
foyer moi-même ou doit-on utili­
ser les services d'un expert? Vaut-
il mieux choisir un produit préfa­
briqué ou construire son foyer soi-
même? Ouelle sorte de foyer 
est-ce que je dois installer afin de 
profiter d'une bonne quantité de 
chaleur? 

M. Lalonde, Montréal 

• Vivant dans un quatrième éta­
ge, il n'est pas question pour vous 
de faire installer un foyer en pierre 
pleine qui nécessite habituelle­
ment la présence d'une base de 
béton. Vous devrez plutôt opter 
pour un foyer préfabriqué, beau­
coup moins lourd mais beaucoup 
plus efficace qu'un foyer tradi­
tionnel en pierre, présenté sans 
caisson. 

Il existe des dizaines de modèles 
de foyers préfabriqués, leurs prix 
variant selon leur efficacité, leur 
capacité de chauffage, leur esthé­
tique et leur habillement 

Vous pouvez acheter un foyer 
pour le simple plaisir de regarder 
brûler les bûches. Dans ce cas, l'ef­
ficacité de l'installation devient 
secondaire. Il faudra par contre 
payer beaucoup plus cher si vous 
souhaitez un foyer à haut rende­
ment énergétique qui gaspille 
moins l'énergie dégagée par les 
bûches. De même, les dimensions 
de votre logement influenceront 
la capacité idéale du foyer. Rappe­
lez-vous que les acheteurs font 
souvent l'erreur d'acheter un 
foyer ou un poêle d'une capacité 

qui excède largement leurs be­
soins. Le foyer est alors moins effi­
cace et fonctionnant à bas régi­
me, favorise l'accumulation de 
créosote qui constitue un danger 
d'incendie. Un vendeur compé­
tent prendra note de ces élé­
ments lorsque vous lui décrirez 
remplacement prévu du foyer et 
vos besoins en chauffage. 

Rien ne vous empêche d'instal­
ler vous-même votre foyer. Je 
vous suggère toutefois de confier 
le travail à des experts si vous 
n'avez pas l'habitude de ce genre 
de travail, surtout pour ce qui est 
de l'installation de la cheminée. 

Vous devez tout d'abord obte­
nir un permis du Service de l'habi­
tation et du Développement ur­
bains de la Ville de Montréal, 810, 
rue Saint-Antoine, au rez-de-
chaussée. Pour obtenir ce permis 
il faudra débourser 30$ et sou­
mettre deux exemplaires des 
plans d'installation fournis habi­
tuellement par le fabricant du 
foyer. 

Les règlements de la Ville de 
Montréal stipulent que le foyer 
doit porter le sceau d'homologa­
tion d'un des trois laboratoires 
suivants: ULC, Warnock-Hersey ou 
ACNOR, CSA. La cheminée doit 
quant à elle, être à double paroi et 
posséder elle aussi son sceau d'ho­
mologation. Il suffit ensuite de 
procéder à l'installation du foyer 
et de sa cheminée en respectant 
les indications fournies par le fa­
bricant. 

Un inspecteur de la ville se ren­
dra ensuite sur place afin de s'as­
surer que l'installation a été effec­
tuée selon les normes. 

Prix 
préconstruction 
• J'aimerais que vous informiez 
vos lecteurs sur les fameux «prix 
préconstruction» offerts lors de 
l'achat de condos. Que de gens se 

font leurrer par ces achats soit di­
sant avantageux. J'en suis un de 
ceux-là. 

Vous connaissez le truc? Un en­
trepreneur vend sur papier 50 p. 
cent des unités de l'immeuble afin 
d'obtenir le financement hypo­
thécaire nécessaire à la construc­
tion de l'immeuble. 

Jusque là, rien de reprehensible 
ou d'illégal. Sauf que les signatu­
res des premiers acheteurs sont 
souvent obtenues sous de fausses 
représentations. On leur dit qu'ils 
auront un an ou plus pour reven­
dre leur unité, c'est à dire en at­
tendant la fin de sa construction. 
Les prix auront pendant ce temps 
augmenté, ce qui me permettra 
de réaliser un profit. S'ils n'ont 
pas vendu leur propriété au mo­
ment de la date de livraison pré­
vue, le promoteur vous assure que 
vous en arriverez à un arrange­
ment amical (en vous faisant un 
clin d'oeil subtil). 

Le hic, c'est qu'à la fin de la 
construction, le promoteur et les 
vendeurs ne sont plus les mêmes. 
Advenant un changement majeur 
dans la vie de l'acheteur (divorce, 
maladie ou perte d'emploi) celui-
ci pourrait décider de ne pïus 
acheter son unité et de profiter 
de l'offre du promoteur d'en ve­
nir à une entente à l'amiable (sou­
venez-vous du clin d'oeil ). 

Le promoteur me répond alors 
qu'il ne s'est jamais engagé à re­
prendre le condo, que l 'offre 
d'achat ne spécifie rien du genre. 

La cerise sur le gâteau c'est que 
le vendeur m'avise que la déclara­
tion de copropriété m'interdit 
d'apposer une affiche «à vendre» 
dans les fenêtres de mon unité, 
même après être passé chez le no­
taire. 

Le vendeur, il va sans dire, ne 
veut avoir aucune compétition, 
afin de liquider plus rapidement 
les condos restants. 

M. Dubois, dites donc à vos lec­
teurs d'attendre que les condos 
soient construits avant d'acheter. 

Le marché en regorge présente­
ment et ce, à des prix inférieurs à 
ceux d'il y a quelques mois. 

D. Bernard, Montréal 

• Le promoteurs sont dans l'obli­
gation de recourir à la vente pré­
construction de leurs unités. Au­
cune institution financière ne con­
sentira à avancer les fonds tant 
que 50 p. cent ou plus des unités 
ne seront vendues sur papier. 

Par le passé, de nombreux ache­
teurs ont réalisé des profits inté­
ressants en achetant des condos à 
des prix inférieurs à ceux deman­
dés au moment de la fin des tra­
vaux. Les entrepreneurs trouvent 
cette pratique justifiée puisqu'elle 
•récompense' les acheteurs leur 
ayant fait confiance dès le début 
de l'annonce des travaux. 

Les prix préconstruction ne 
constituent pas pour autant un ca­
deau fait par les entrepreneurs. 
Ceux-ci établissent tout d'abord le 
prix moyen des unités qui permet­
tra de réaliser le taux de profit 
souhaité. Les rabais accordés aux 
premiers acheteurs sont par la sui­
te récupérés à la vente des unités 
restantes qui elles, se vendent for­
cément plus cher, ce qui permet 
de maintenir le prix moyen souhai­
té par le promoteur. 

Acheter sur plans afin de profi­
ter de prix préconstruction exige 
que vous manifestiez une bonne 
dose de confiance envers le pro­
moteur. Mais comme vous l'avez 
péniblement constaté, la confian­
ce aveugle ne vous protège pas 
pour autant des abus et des revi­
rements de fortune. 

L'achat de toute propriété, mai­
son ou condo, exige que vous pre­
niez vos précautions en spécifiant 
tout part écrit. Cette mise en gar­
de est d'autant plus pertinente 
dans le cas de l'achat de condos 
sur plans: 

1. Vérifiez la réputation de l'en­
trepreneur. 

2. Allez voir ses réalisations 
précédentes. 

Z.Exigez copie de la déclaration 
de copropriété et faites-là exami­
ner par un avocat ou un notaire. 

4. Rendez votre offre d'achat 
conditionnelle à l'examen de la dé­
claration de copropriété. 

5. Faites spécifier la date de li­
vraison au contrat. Prévoyez des 
pénalités en cas de retard injusti­
fié et excessif. 

6. Versez le minimum sous for­
me d'accompte. 

7. Assurez-vous que l'accompte 
soit placé en fidéicommis. 

8. Exigez copie écrite de toute 
promesse ou éventuelle entente à 
l'amiable. 

Je n'insisterai jamais assez sur la 
nécessité de lire la déclaration de 
copropriété. Rappelez-vous que vi­
vre ne condo, c'est un peu comme 
vivre en concubinage avec des di­
zaines d'autres copropriétaires. La 
déclaration de condo fait presque 
office de contrat de mariage. Son 
contenu a beaucoup d'influence 
sur la qualité de vie dans l'immeu­
ble et sur les contraintes d'exerci­
ce de votre droit de propriétaire. 
À ce propos, l'interdiction de pla­
cer une affiche «à vendre » dans les 
fenêtres de son unité est chose 
courante. D'une part, le promo­
teur comme vous le soulignez, ne 
veut pas entrer en compétition 
avec ses propres copropriétaires. 
D'autre part, cette limitation 
peut protéger les intérêts des co­
propriétaires en place qui eux, ne 
souhaitent pas vendre leur unité. 
Un immeuble dont de nombreuses 
fenêtres sont placardées d'affi­
ches 'à vendre» donne mauvaise 
impression aux éventuels ache­
teurs qui perçoivent là un signe 
que tout ne va pas pour le meilleur 
des mondes dans ce condo. 

HATF7-VOUS 
n M I L L Y W w w 
G. G A Z AILLE 

OFFRE DE 2 000* DE RABAIS 
à toute personne qui prend possession d'une 

maison ou d'un condo avant le 31 décembre 1988 
Enfin à Dorval, les Résidences du boisé GIROUARD (Tall Trees) 

Pour informations: 695-2823 

jLx\f$o§i SunnySrooh^j 
PHASE FINALE (seulement 15 unités) 

DOLLARD-DES-ORMEAUX 
ET PIERREFONDS 
MAISONS DE VILLE 
é partir de 120 550$ <MAI3°" DE COI" 
684-2467 

Informez-vous au sujet de 
nos maisons unifamiliales au 

620-3575 

La semaine 
de 13 h à 17 h, le soir de 19 h à 21 h 

le sam. et le dim. de 11 h à 17 h 

— 

CONDOS À PARTIR DE59 500$ 

Xel/tHflffe SunnySrook^j 
DOLLARD-DES-ORMEAUX et PIERREFONDS 

demeure r sur la voie de service j usqu 'à la rue 
Sunnyb rook , tourner à droi te et cont inuer j us ­
q u ' a u bureau des ventes (environ 1 km) . 

Ma isons t émo ins meub lées s i tuées dans un 
site fabu leux . I t inéraire: Route T ranscana ­
dienne (40) vers l 'ouest , sor t ie Henr i -Bourassa , 

684-3090 La semaine de 13 h à 17 h, le soir de 19 h à 21 h 
Le sam. et le dim. de 11 h à 17 h Le vendredi , fermé 

GRANDE OUVERTURE 
DE NOS NOUVEAUX MODÈLES 

PHASE il À LAVAL 
DOMAINE CITÉ DE LA SANTE 

Une int imi té sans égale grâce à des immeub les dé tachés de 8 c o n d o s luxueux avec foyer , dans 
une a tmosphè re fabu leuse de t ranqui l l i té , p lus t ous les serv ices à prox im i té . Jo ignez -vous sans 
tarder à n o s ache teurs sat is fa i ts e t pro f i tez des pr ix p récons t ruc t ion 

à partir de 

58 500$ 

Autoroute 440, direction est, 
sortie boul. René-Laennec, à 
gauche jusqu'au boul. Dage-
nais coin nord-est. 

667-8091 
La semaine de 13 h à 21 h. 
Le sam. et le dim. de 11 h à 17 h 
Le vendredi, fermé 

LA BRIQUE D'AKCILE 
C W T E S T L A I K K M : 
UNE VRAIEBEAUTE 
QUI DURE. 

EN BORDURE DU GOLF DU VILLAGE 

PARC MAISONNEUVE 

t / J V SUCCÈS FABULEUX 

33 

UNE AUTRE PRESTIGIEUSE 
RÉALISATION DE 

G 
G . G A Z A I L . L . E 

CONSTRUCTION' 
POUR INFORMATION: 255-8552 

Pensez-y: une vue panoramique sans obstacle et à 
vous en couper le souffle, sur la ville de Montréal, le 
golf et le stade Olympique chaque jour à longueur 
d'année et à quelques minutes seulement du centre-
ville; l'animation, la variété et les commodités de la vie 
au centre-ville |umelèes au charme et à la beauté 
d'une propriété en bordure d'espace vert et d'une 
piste cyclable. 
Votre nouvelle résidence sera dotée d'un centre récréatif de style «Spa» avec une Nous allons rendre la 
piscine intérieure chauffée ainsi qu'un grand bain tourbil lon adjacent, un sauna, «mise en forme» en-
une salle d'exercice équipée, des vestiaires pour hommes et temmes, une salle core plus plaisante que 
de réception avec comptoir-bar ainsi qu'une terrasse adjacente à la piscine. jamais auparavant. 

Choisissez votre résidence condominium. Sélection 
de plans de planchers spacieux garnis de caractéristi­
ques et finis luxueux. 

Une sélection de plans comprenant deux et trois 
chambres, cuisines de style gourmet avec dînette et 
salle à manger. 2 salles de bains et un grand salon. 
Somptueuse moquette mur à mur et plus encore. 

La s e m a i n e de 13 h à 21 h 

Le s a m . e t le d i m . d e 1 1 h à 1 7 h 

Coin est du boul. l'Assomption, au nord de la 
rue Sherbrooke, a côté de l'hôpital Maison-
neuve, face au Village Olympique. 
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Lu C o u r s C h a r l e v o i x v o u s o f f r e d o l u x u o u x c o n d o m i n i u m s d e 1 , 2 e t 3 c h a m b r e s 

a c o u c h e r . 

• s t a t i o n n e m e n t i n t é r i e u r p o u r c h a q u e u n i t é 

la Covri ChortovoU * 

U n e v i s i t e s ' i m p o s e 

P r o s d e s s e r v i c e s t e l s q u e : 

• m e t r o 

• p i s l o c y c l a b l e 

• m a r c h é A t w a t e r 

Chotlevolx Si-Patrick 

" H Conol loctlfo* 

Duventoy 
' NotroDam» 

Bureau des ventes 

1 1 , r u a C h n r l o v o i i 

M o n t r é a l 934-0388 

O u v e r t d u l u n d i a u j e u d i d e 
1 3 h à 1 7 h e t d e 1 Ô h a 2 1 h . 
V e n d r e d i t e r m e . 
S a m . e t d i m . d e 13 h à 17 h 

Les Pavillons du LAC BROME 
Résidences unifamilialesi 

Vie champêtre et de détente 
par excellence. Domaine 
couvert de verdure et d'ar-
brei. La plupart des modèles 
avec deux salles de bains et 
foyer dans chaque pavillon. 
Piscine, marina, planche i 
voile et autres sports nauti­
ques directement chez vous; 
tennis, ski, equitation, gol! à 
votre portée immédiate. A 
moins de 25 minutes de six 
(6) centres de ski: Bromont, 
Sutton, Orford, Jay Peek, 
Owl's. Head et Gleen Moun­
tain. À moins d'une heure de 
Montréal et de Sherbrooke, 
via l'autoroute des Cantons 
de l'Esl Autoroute 10, sortie 
90. route 21S, chemin Bond-

Occupation immédiate ville. 
Maximum de 30 résidences 
Piscine, plage et marina privées 

PRÉSENTATION PRESTIGIEUSE 
des habitations modèles Zéphyr, Brise et Mistral 
PROJET INTÉGRÉ - TRÈS SÉLECT - HAUT DE GAMME 
Maximum de 30 residences 

Prix de prévente 
à partir de 

140 0 0 0 $ 

261, chemin Bondvil le 
Lac Brome 

(514) 243-4166-(514) 375-7379 

•m 

Gagnant 
cherche 

gagnant 
& 2 

Les Villas sur le golf-
récipiendaire des prix 
Habitas et Dormi s 1 9 8 8 -
recherche propriétaire 
ayant un sens de l 'esthétique 
aigu pour relation stable 
comme une construction 
100 % brique, confortable 
comme une Thermopompe, 
chaleureuse comme un foyer 
sur mesures, extravagante 
comme un bain-tourbillon 
et personnalisée comme 
une cuisine ultra-moderne. 

Pour la vie. 
Villâp sur le golf, 6 8 7 - 2 1 2 2 

à, partir de 2 4 4 OOO $ 

5 Visitez.nos maisons-modèles du lundi au mercredi: 14h à 20h. 
...Jeudi: 13rfà 17h.Samedi et dimanche: 13h à 17h. 

Chomedey,-Laval. Autoroute 13, sortie 12, boul. Samson est. À droite 
', sùrPromenades des Iles. À droite sur du Tremblay. 

Àgauche sur de l'Escaut. 

C O N D O M I N I U M S DE LUXE 

uoi ia . 
îou ie une residence i 

À PARTIR DE: Q Q C H O S HEURES: 
< 7 0 J U U Lun. au ven.: 10 h à 17 h 19 n à 21 h 
AVEC G A R A G E Sam. et dim.: 13 h à 17 h 

Tel 355-7710 355-1599. 
angle Bombardier et boul. Les Galeries d'Anjou 

Ville d ' A n j o u 

' .V » 

.vv 

fiouVÉÀil CHEZ LA THÈRMOPÔMPE 
ISOLATION Vente et installation ( 

P - d e s experts 

rH:*^a*,-,'.B,';V'i*i^''.vW'-Vi •>; t * ' , ' r ' ' ' , ... ..- • \ • -

% t' 

'concessionnaire autorisé APPELEZ DES MAINTENANT 277-2101 

RIVIERE «Sgĝ r DU GOLF 
M Rosemère J^^ummerlea 

à partir de 166 000$
 10 m o d è l e s d e p r e s t i g e à v i s i t e r 

5 maisons à vendre pour occupation immédiate 
320 lots variant de 7,500 pi car. à plus de 18,000 pi car. 
50 lots situés directement sur le golf de Lorraine 
15 lots situés en bordure de la Rivière aux Chiens 
Services souterrains (électricité, téléphone) 
Réseau de câble T.V. 
À proximité des écoles primaires, secondaires (anglais, français, privée, publique) 
Secteur tranquille dû à l'absence de développement industriel et commercial dans le 
voisinage 
Secteur borné par un environnement exclusivement résidentiel et récréatif (terrain de 
golf) 
A cinq (5) minutes des principaux centres de services publics (Place Rosemere, 
Galeries des Mille-Iles) 

Heures d'accueil: 
L u n d i , m a r d i , m e r c r e d i (^3SW\ Construction M & E Godbout inc. 

d e 13 h a 17 h: 19 h a 2 1 h Construction Philippe Hcbort inc. 
J e i , d l • « • • - • : i / v 0 1 ' Construction Janer inc. 

S a m e d i , d i m a n c h e d o 13 h à 17 h 

6 2 1 - 3 2 9 5 

Rivière du Golf: 611 , 
G r a n d e - C ô t e , Rose -
mère (aut. 640, sortie 
boul. de Gaulle Sud, a 
droite après le golf) . Construction Pékan inc. 

CONDOMINIUMS Les Jardins d'Auteuil Ltèe 

TERRASSE CHOMEDEY 
3e phase «LA TOURTERELLE» 

COIN. BOUL. 
CHOMEDEY 
ET BOUL. 
NOTRE-DAME 
À LAVAL 
AUX 3B 
• d u B e a u 

• d u B o n 

• d u B o n h e u r TOUT BETON: 
• . . . a v e c 1 m a î t r e c o n s t r u c t e u r Q'jjrgf Q(J SOLIDE! 
ACCÈS À TOUT P r i l 

• C a r r e f o u r L a v a l p r é c o n i t r u c l i o n 

• M a r c h é 4 4 0 

• C e n t r e 2 0 0 0 

• H ô p i t a l 

• P o l y c l i n i q u e 

• A s c e n s e u r 

97 500s 

~ T T 5 

681-5564 668-3934 
30 ans à votre service 

M a ® * * 

AU CENTRE DE LAVAL 
31/241/2 

•Foyer 
•Séjour et salle à manger é palier 
• 2 grands balcons/Terrasse 
•Stationnement intérieur et extérieur 
•Piscine optionnelle 

A partir de 

52900$ 
Penthouses à 2 niveaux avec 
plafond cathédrale 
À partir de 88900$ Venez nous visiter à notre condominium-tèmoin 

382, rue LuIH (près du cégep Montmorency) 
Heures de visite: Lun., mar., mer.: de 13 h à 20 h Jeu., sam., dim.: de 13 h à 17 h 

B O U L . S T - M A R T I N E S T 

N 

=>( < 4 . 
PLACEMENT IMMOBILIER 
DU VOUEE 
629-1648 
629-8710 

_ BRIQUE D'ARGILE 
CUITE ST-LAURENT: 
ASSURANCE-
TRANQUILLITÉ. S. Lo 

ATTENTION 
BEAUCOUP PLUS QU'UN «PROJET» 

Une réalisation de grande classe, 
un placement: exceptionnel 
pour ceux dont le standing 

et les avoirs sont à la hauteur 
du mode de vie proposé par 

RÉSIDENCES ET PENTHOUSES DE GRAND LUXE, ' 
À COMPTER DE 2 2 5 0 0 0 $ 

Heures de visite: Du lundi au Jeudi de :13h à 19h 
Le sam. et le dim. de 13h à 17h.-. 

1 0 0 1 , boul. Mont-Royal Ouest. Outremont, 2 7 2 - 1 9 9 1 
(face à La montagne) 

3 PROJETS 
DE DISTINCTION 
15 MODÈLES À VISITER 

^^'Construct ions 
'urilli G Hénard 

HORAIRE POUR LES 3 PROJETS: 
LUNDI AU MERCREDI. 13 h A 17 h ET 19 h À 21 h; 
JEUDI . 13 h À 1 7 h, SAMEDI ET DIMANCHE. 
12 MA 17 h. B U R E A U C H E F : 6 8 9 - 6 0 5 1 

LAVAL (STE-DOROTHÉE) 689-7433 
ITINÉRAIRE: Autoroute 13 sort ie boul . Samson ouest , o 1 k m rue 

Fouquet , à gauche maisons témoins projet «LES ARBRISSEAUX! 

KIRKLAND 694-8752 
ITINÉRAIRE: Autoroule Transcanadienne o u c s l . sort ie boul . S i -
Charles n o r d , a gauche sur Brunswick el à dro i te sur Houde. 

PIERREFONDS 696-2975 
I T I N É R A I R E : A u t o r o u t e 
Transcanadienne (40) sortie 
boul . St -Charles nord, a gau­
che à la rue Anto ine-Faucon, 
à droite à la rue Roger et a 
gauche a la rue Meloche. 

JUNE 
, RAIE BEAUTÉ 
QUI DURE. 
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Condominiums 
Grand Parc 

St-Hubert 
PHASE II: Maintenant en 
V e n t e LIVRAISON EN SEPTEMBRE 19SS 
Venez nous visiter à notre appartement témoin 

• Construction de qualité Heures de visite: 
• Insonorisation supérieure Du lun. au jeu. de 13 h à 19 h 
• Finition impeccable Le sam. et le dim. de midi à 17 h 

Groupe Génix 4 6 6 - 8 4 3 6 

FAIRVIEW-POINTE-CLAIRE 
PHASE FINALE LES CONSTRUCTIONS DAVID SIMHON INC. 

Maisons semi-détachées et 
unifamiliales 

à partir de 129900 5 

Ouvert 
du lundi au vendredi de 9h à 18h 
samedi et dimanche de 13h à 17h 

BRUNSWICK 

" ^ î / l k A N Ï - L A N A O U N N l 
V • 40 

2, rue Graystone, 
Pointe-Claire 

694-6968 

! NOUVEAUX MODELES 

Condos hors série 1res éclairés. 2 chambres, selon 
vos spécifications, lolt possible, super balcons, 
10% comptant.' 

CONSTRUCTION ST- NORBERT 

CONDOMINIUMS 

S E"!W10!MT' r o y a l 

K d ^ « U n e r u e * ' ' 0 S , d e S l " 
aiaSI Michel coin Mont-Royal 

(Site Angus) 

TOUT BÉTON 
Lundi au vendredi 

1 3 h a 2 1 h 
Samedi et dimanche 

13 h à 17 h 

522-0870 

598-8270 LTtE. 

U N E H A B I T A T I O N 
Q U A L I T É 

O R I G I N A L I T É 

E S T H É T I Q U E 

ENTREPRISE DE L'ANNEE 
PROJET DE L'ANNÉE 

Prix du Gouverneur général du Canada 

Le groupe Immobilier Prével s'est acquis au 
cours des années une solide renommée parce 
que Prével s'est fixé des normes de qualité, 
d'originalité et d'esthétique dans ses 
habitations, toujours à des prix abordables. 
Voilà pourquoi nous vous invitons à connaître la 
satisfaction de bien vivre. 

m « 
HABITAS HABITAS 68 

L O R R A I N E 
RÉSIDENCES DE LUXE 

DEVELOPPEMENT 

MONTBELIARD 3 
Accueil et vente: 

39, de la Bourbonne 
Lorraine 

(via la 15, la 640 est , sortie 
boul . de Gaul le -Nord) 

S A I N T E - A D È L E 
CONDOS SUR LES PISTES 

Plus qu'une 

montagne... 

à partir de 

5 9 0 0 0 s 

| j c 

Accueil et vente: 
440, chemin du Loup-Garou 

Sainte-Adèle 
(via l'autoroute des Laurentides, sortie 67, 

route 117 nord, suivre la direction 
Ski Chantecler, mont 4) 

Heures d'ouverture: 
Du vendredi au mardi de 12h à 18h. 

Le mercredi et le jeudi sur rendez-vous. 

Tél.: 1-229-2976 

VERSANT 

CHANTECLER 

LE CENTRE-VILLE 

1 .Vra- •'• ' f i • V°" 

CONDOMINIUMS 

LES CITADINES 
à deux pas du marché 

INCROYABLE 
à partir de 

109900* 
Accueil et vente: 

2486, rue Duvernay, #203 
(via Arwaler. Notre-Dame. Charlevoix, métio Charlevoix] 

LE L1C SAINT-LOUIS 
UNIFAMILIALES 

Oui! 134 500 S dans l'OUEST 
- Foyer et muret en sus 

-4 M A .4. « iMJjJraÉ33ra 

• • • • • • • • , : . . . . . s s s s e S w a 

II 

5 minutes du lac Saint-Louis, 
10 minutes de Laval, 15 minutes 
du centre-ville. 

Accueil et vente: 

36e Avenue, Lachine 
(via la 2-20 ou la 13, sortie 32e , 

rue Provost) 

Tél.: 637-2375 ou 2376 

Village 

Saint- LoLliSTichlnê 

LE LAC SAINT-LOUIS 
CONDOS NATURE 

L'OUEST DE L'ILE 
RÉSIDENCES DE DISTINCTION 

square 
chambery 

De vrais 
bons prix 

Accueil et vente: 
4730, rue Prével, Pierrefonds 
(via la 20, sortie Saint-Charles nord, à 

gauche sur Antoine-Faucon, à droite sur 
Les Cageux, à gauche sur Meloche) 

Tél.: 620-2000 

Unifamiliales 
DOMAINE FLEURS DES SERRES 

Sainte-Dorothée 

Accueil et vente: 
788, boul. S a m s o n ouest 
Sa in te -Dorothée , Laval 

(via la 13, sortie 12) 
Tél . : 6 8 9 - 7 9 5 1 

aussi DOMAINE GHAMPFLEURY 
Sainte-Rose 

Accueil et vente: 
2 5 1 4 , b o u l . d e s O i s e a u x 

S a i n t e - R o s e , L a v a l 
(via I 5. sortie 13 nord) 

Tél.: 6 2 8 - 3 3 1 8 

A N J O U 
CONDOS MAISONNETTES/^^ 

incroyable 
A partir de 

Accueil et vente: 
6909, av. Rondeau 

Anjou 
(via la 40. sonte bout. Roi-Renc Sud. 

premiere rue a gaucho rue 
Chatenuncuf. puis a droite rue 

Rondeau jusqu'au bout.) 

Tél.: 354-6087 

82900 s 

Jusqu 'au 15 octobre 1988 

Le Prix 

du Canada 

(G.G.) 

R E P E N T I G N Y 
Résidences de luxe .4 

- — " - t a w * - ' J f W & v - r a i J M * < -:.nM»*£*ft-

AU TOURNANT DU BOISÉ 
Accueil et vente: 

7 9 9 , rue Basi le-Routhier 
Repentigny 

(via la 40, sortie 100, boul. 
Industriel Nord) 

Tél.: 654-5355 

Le Prix 

du Canada 

(G-G.) 
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UN PROJET DE RENOVATION 
Des changements remarqués, un projet bien planifié 

Mandat: Rafraîchir la maison tout en 
lui ajoutant un perron. 

Rendre compatible avec la 
maison le garage dont la 
toiture est à refaire. 

Constat: La structure de la maison 
est très valable pouryaccro-
cher un perron et l'espace 
avant et latéral convient bien. 

Le garage se prête bien à 
l'ajout d'une nouvelle toiture 
et le pavé pour sa part est 
encore bien valable. 

Résultat: L 'ajoutd'un perron sur deux 
faces de la maison a pour 
effet d'amplifier la résidence 
tout en lui conférant un 
cachet des plus charmant. 

La pose d'une nouvelle 
toiture au garage vient 
collaborer à unifier le tout 
pourainsiobtenirun meilleur 
esthétisme. 

L'ajout d'une clôture, d'un 
nouveau pavé et un peu 
d'aménagement paysager 
viendra compléter le tout 
dans les années suivantes. 

V^;'\. En somme, voici des changements 
remarqués pour un projet 
bien planifié. 

Place à la rénovation 
Si vous désirez pour votre maison 
des transformations personnalisées 
et adaptées à vos exigences, faites-
nous parvenir quelques photos et 
dimensions de votre maison avec la 
liste de changements que vous 
désirez apporter 
(+ 10$ de frais d'étude de projet), 
à l'adresse suivante: 
Les Dessins Drummond Inc. 
"Un projet de rénovation" 
a/s La Presse 
service de l'information 
7, rue St-Jacques, Montréal, QC 
H2Y1K9. OU BIEN communiquez 
avec nous aux numéros de téléphone 
suivants: 
Montréal (514) 353-5410 
Drummondville (819) 477-3315 
Trois-Rivières (819) 373-3148 
Québec (418) 872-1430 
et prenez rendez-vous! Aussitôt un 
technologue spécialisé établira avec 
vous l'orientation et le genre 
de rénovation à apporter à votre 
demeure. 

Un service professionnel et 
efficace 
qui vous délivrera de tous 
vos tracas! 

SATISFAITS ***** 
Les gens qui désirent vivre la grande vie 

éWsenl àomlc'tle au Carrefour S\-Huber\. 
La nouvelle Phase III oitre des maisons 

^familiales encore plus spacieuses, ûonl 
- "compagnées d'un garage. 

* merveil 

m 

i7«30 

4 M . 0 0 0 « . 

1 
TERRASSE ^ BRITTANY 
MAISONS DE VILLE «DESIGNER» 
Un nouveau concept pour un mode de vie renouvelé 

au coeur de Ville Mont-Royal 
Bureau des ventes sur p lace 

125, av. Brittany, suite 7 
Ouvert mardi et jeudi 17h 30 à 19h30 

Samedi et dimanche midi à 16 h. 

Pour renseignements ou rendez-vous, veuillez appeler: 

Joyce Gauthier — Liane Redding 
Rès. 342-4436 Rés. 737-8963 

Nouveauté exclusive présentée par 

m 342-9671 m 
Décoration intérieure... Château cf aujourd'hui 

Suce. Décor Dècarle 

C H A L E T S & R É S I D E N C E S 
D E P R E S T I G E 

Six différents modèles (3 chambres) 

OUVERT AUX VISITEURS 
Lundi au jeudi 13hà17h 

Samedi et dimanche 
13hà 17het19hà21h 

Domaine llËFouger® 
Bureau des ventes: rue du Muguet, Ste-Agathe-Sud 

( 8 1 9 ) 3 2 6 - 8 7 0 1 
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C O N D O M I N I U M S 
PIERREFONDS 

D O M A I N E PAVILLON 
ÎLE-BIZARD 

M A N O I R DE L'ILE 
CONCEPT UNIQUE PAR UN ARCHITECTE RÉPUTÉ 

INCLUANT: VERRIÈRES, FOYER 
DEUX BALCONS PAR UNITÉ 

DEUX PROJETS: 150 C O N D O S 

UNITÉS DISPONIBLES IMMÉDIATEMENT 

5% comptant 
Termes faciles 

5 p ièces-A partir de ^ 

kf. 
\\77$, rue Pavi l lon, Pierrefonds 

(514) 6 8 5 - 3 6 5 5 
Tr.inscanadicnnc, boul. des Sources au nord du boulevard Gouin 

VISITE: lundi au jeudi de 13 h à 20 h 
Samedi et dimanche de 13 h à 17 h 

m h 

Les Jardins V a / m e r est un projet de communau té privé de 11 
acres situé à Rosemère . Spécia lement conçu pour une quali té de vie 
except ionnel le sans t racas. À 20 minutes d u nord et du centre-vi l le. 
Occupat ion à partir du 1 er mai 1989. onn nnrts 
Projet ent ièrement c lôturé avec P r i x à Partir d e 2 0 0 0 0 0 

une entrée avec garde de sécuri té (style Floride) (5"|4) 433-9888 

15 

6 4 0 
Boul. 
Bouthillier 

Heures d'ouverture: Lundi au vendredi: de 8 h à 17 h Lundi soir au mercredi soir: de 19 h à 21 h 
Samedi et dimanche: de 13 h à 17 h 

I 

L E S S A L O N S 

• Élégance e t ra f f i nemen t . . 
dans de s o m p t u e u x salons 
de r é c e p t i o n avec foyer 
e t be lvédère. 

• Premier i m m e u b l e 
de la deux ième 
g é n é r a t i o n des 
c o n d o m i n i u m s 
haut-de-gamme 
à M o n t r é a l . 

• Personnel exclusi f : 
coursier, por t ie r , chauffeur, 
domes t iques . . . 

• À deux pas d u cen t r e - v i l l e , 

B 

sur une île p r i v é e . . . avec 
une vue saisissante d u 
paysage e n v i r o n n a n t , 

d u fleuve et de la v i l l e . 
• Hau ts p la fonds, fenêtres 

panoramiques , boiseries, 
marb re , fines mou lu res . . . 

• Condominiums de 
luxe à Plle-des-Soeurs. 

A compter de 
337,500 $ 

G R O U P E IMMOBIL IER 

•^1 sc-jneques 
Lun. au ven. sur rondez-vous, 

téléphonez au 766-082S 
dim., visites libres de 12 h à 17 h. 

700, chemin Marie-Lebcr 

H 
LA VIE DE CHÂTEAU 

C O N D O M I N I U M S P E R S O N N A L I S É S 

AVANT- PREMIÈRE 
SAMEDI et DIMANCHE 

de 13 h à 17 h 

n i * 

Sis au coeur du centre-ville, à quelques 
pas du marché Atwater, adjacent au canal 
Lachine et à ses pistes cyclable ou de 
ski de randonnée, Le Bief s'intègre harmo­
nieusement au riche ensemble architectural 
d'un quartier historique évocateur, tout en 
offrant un nouveau concept d'appartements-
condominiums personnalisés. 

LE B I E F : DES V U E S I M P R E N A B L E S 

Tous les appartements du Bief sont conçus 
de manière à offrir un coup d'oeil unique 
sur la ville. Selon sa préférence, l'acheteur 
pourra profiter d'un ou même de deux des 
points de vue suivants: 

• le parc et le canal Lachine; 
• les jardins intérieurs et le marché 

Atwater; 
• le panorama du Mont-Royal et du 

centre-ville. 

Érigé sur un site privilégié, Le Bief propose 
un environnement qui fait classe à part. 

5 1 L U X U E U X A P P A R T E M E N T S 
2 4 M O D È L E S D ' U N D E S I G N E X C E P T I O N N E L 

• Unités-jardins de type maisonnette, 
érigées sur deux étages 

• Appartements Seigneurie 
• Penthouses-terrasses avec mezzanine 

ou penthouses-terrasses 

Studios, 1,2 et 3 chambres 
Bains tourbillon* 
De 79 500 S à 187 500 S 

• La majorité GK appartements proposent deux salles ao bains •> ne 
douoiËS indépendantes ci bam loumiiion 

RENDEZ-VOUS SUR DEMANDE: 

9 3 9 - B I E F 
VISITES LIBRES 
Bureau d'accueil entre les rues Charlevoix et 
de Lévis, une rue a l'est du marché Atwater. 

I IOML-GROUU 

Une réalisation 

LE BIEF DES SEIGNEURS INC. 
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Conception: 
Raymond Brasseur et Ass. 466-827 

ictoria 
S T - L A M B E R T 

ou 5 2 2 - 8 8 6 4 

BUREAUX DES VENTES : 

343-B, Victoria,StLambert 

w 
Lundi: 
Mardi: 
Mercredi: 

13hà 17h 
13hà20h 
13hà17h 

Jeudi: 
Vendredi: 
Samedi et dimanche: 

13h à 20h 
Fermé 

13hà17h 

SPÉCIFICATIONS 

Prix débutant à 

152000s 

2 chambres a coucher 

IMMEUBLE 
PRESTIGIEUX 

'CONDOMINIUMS 
DELUXE 

CENTRE-VILLE 
DE ST-LAMBERT 

TYPE-C1943 PI CAR. 

VENEZ* 
VISITER 
NOTRE 

SOMPTUEUX 
APPARTEMENT 

^TÉMOIN 

w 
D'AUTRES MODELES SOMT 
AUSSI DISPONIBLES 

t \ AUTRE PKOJKT 

LES DÉVELOPPEMENTS 

TEXCORP INC. à St-Sauveur 
RÉSIDENCES - CONDO 

D U S K I A V O L O N T É ! V U E S U R I I . L A C ! U N S I T E E N C H A N T E U R ! L E C É L È B R E A P R E S - S K I ! 

V E N E Z V I S I T E R . 8 2 L U X U E U X C O N D O S S I T U É S E N B O R D U R E D U L A C . A U P I E D 

D U M O N T , D E S C O U R T S D E T E N N I S , U N E P I S C I N E E T T O U S 

L E S A V A N T A C E S E T S E R V I C E S D ' U N H O T E L 

F A I S A N T D E C E C O I N D E S LAURENT1DES 

L E S E U L E T U N I Q U E C E N T R E 

D E V I L L É G I A T U R E A U 

Q U É B E C E T C E L A 1 2 

M O I S P A U A N N É E . t 

155 i * r z / / 
HOCHAR SUD î/Seim 
ST-SAUVEUR ~[s[~^7 

» » r Àiriararte à— UurentUH 

Si Souveuf 

v 

M E U R E S D ' O U V E R T U R E 

L U N D I A U V E N D R E D I 

10:00 A 18 :00 

S A M E D I • D I M A N C H E 

12:00 A 18:00 

I N F O R M A T I O N S 

T E L . : (514) 227-1861 

1-800-363-2501 

T O U T E S N O S U N I T E S A U R O N T V U E S U R L E S P I S T E S D E S R I E T 

P R O F I T E R O N T D ' U N E N S O L E I L L E M E N T M A X I M U M ! 

V I V R E E N P L E I N E N A T U R E A T R E N T E - C I N Q M I N U T E S D E M O N T R F ' A L . 

i l 

La Consécration de l'Excellence 

DES ESPACES VERTS PRÉVUS ET AMÉNAGÉS POUR 

LA MARCHE, LA BICYCLETTE ET LE SKI DE FOND 

DE SUPERBES TERRAINS BOISES 

DES RÉSIDENCES DE PRESTIGE 
À SEULEMENT 20 MINUTES DU 
CENTRE-VILLE DE MONTRÉAL ET 
À 20 MINUTES DES LAURENTIDES 

Ier PRIX INTERNATIONAL 1988 
DE L'ART DE VIVRE 
4 MAISONS MODÈLES À VISITER 
PRIX À COMPTER DE 320000$ 

ROGER PILON construction inc. 

8, BOUL MONTBEUARD, VILLE DE LORRAINE (QUÉBEC) 
TÉL.: 621-6500. Sortie 26 de l'autoroute 640 Ouest 

CARREFOUR SIRE CHARLES 

MONTREAL GENTRE-VILLE 
'Coin des rues Saint-Patrick et fltwater" 

t p r è s " 

4 V 2 , 5 1 / 2 et 5 1/2 m m 
avec mezzanine • 'XÏ ÏP] î 
et terrasse s'-^jg I 

Prix à partir de 9 3 5 0 0 s 

avsc garogo Intérieur inclus 

CONDOS MODÈLES, DÉCORÉS, MEUBLÉS, PRÊTS À VISITER 

Pour tous renseignements supplémentaires 

932-8955 
H E U R E S D E V I S I T E S : 

lundi, m a r d i , m e r c r e d i e l jeudi 
de 13 h à 17 h e t 19h à 2 1 h 
s a m e d i et d i m a n c h e 
d e 13 h à 1 7 h 
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ST-EUSTACHE 

CONDO 
VOTRE MEILLEUR ACHAT À PARTIR DE 64900$ 

SUITES AVEC 2 CHAMBRES 

POUR S'Y RENDRE: 

Coin Ch. Grande-Côte et rue 
Landry, 1 rue à l'est du boul. Sauvé. 

HEURES D'OUVERTURE: 

LUNDI-JEUDI: 13 h à 20 h 
VENDREDI: FERMÉ 
SAMEDI - DIMANCHE: 13 h à 17 h 

491-6373 
LES DÉVELOPPEMENTS SALETTE INC. 

4 
•A 

Le plaisir 
de vivre en 

banlieue! 
3 R O - H A B I T A T 

SAINT-JEAN-SUR-RICHELIEU, 
SAINT-LUC, IBERVILLE 
à 15 minutes du Pont Champlaln: 

Concepts domiciliaires de qualité 
à partir de 79,500$* 

Frais notariés compris 
avec terrain et infrastructures municipales incluses: 

(égouts, aqueduc, éclairage, bordure, pavage) 

taxes: moins de 1,000$ 
S E R V I C E D'AUTOBUS E X P R E S S 

direct Place Bonaventure 

DES SITES EXCEPTIONNELS 
à proximité de tous les services 

RIVIÈRE RICHELIEU IBERVILLE 
mux a 

ST-JEAH-SUR-RICHEUEU 

/ " 35 • ST-LUC 

Autoroute 
des Cantons 

dB l'OSt *»na-MAHI¥AT 

MONTRÉAL 

I VconstruettofT 

P. DESRANLEAU 
1230, rue Berthelot 
Jardins Saint-Luc 
(514) 348-1921 

une région 
où il fait bon vivre! 

MAISONS-MODÈLES 
À VISITER 

Il S fitS HABITATION 

W l w l SELECT 
300, rue France 

Saint-Luc 
(514) 349-2933 

Les Constructions 

Cm Bristol 
140, St-Gérard 

Saint-Luc 
(514) 348-7338 

es •X- Offre valable pour livraison au 15/12/88 

S T - L A M B E R T 
CONDOMINIUMS 

PHASE III et III 
Vendus à 100% 

PHASE IV 
Vendus à 30% 

Occupation immédiate 

2 oh. 105 000$ et pins 
3 oh. 125 000$ et pins 
Pcnthousc «t Jardin disponibles 

. Bureau des ventes Heures d'accueil: 

1665, av. Victoria lHV.B.^-B

96h,J20h 

(JARDIN 1 0 7 ) S t - L a m b e r t ' Sam. ot dim.: 1 3 h à 1 7 h 

AMPARO CONSTRUCTION INC. 465-5311 466-1214 

GOYETTE 
DUCHESNE 

v, n Mieux m. 

GABYSENECHAL 
SAINTE-THÉRÈSE 
160, rue Des Marqulsais 

437-9094 

DIANE ROMPRE 
REPENTIGNY EST 
938, rue Iberville 

585-3796 

HABITATION CLASSIQUE : 
ET, LA LUMIÈRE, FÛT 

Un concept d'habitation 
exclusif pour harmoniser 
espace et lumière 

Lorsque la 
qualité de vie 

est une priorité. 

COLLECTIVITE 
NOUVELLE LONGUIUIL CLASSIQUEMAIS 

SI PEU CONVENTIONNEL! 

CONSTRUCTEUR 
DELANNÉEI988 _ ~ 

LE QUARTIER DU GOLF 
BOUCHERVILLE 

Bureaux des vente* 
Longue ull : 
1361, rue des Hirondelles 
Toléphono: 463-1765 
Condominium*: 
623, rue des Pinsons 
Téléphone: 646-3312 

1986/67/88 1986/87 

Bureau des ventes 
Bouchervllle: 

1191, rue du Perche 
Téléphone: 641-4570 

Un coup de maître ! 
Les Terrasses du lac : un investissement financier de premier choix, un placement 
sûr dans l'art de vivre! Une vue imprenable sur le Saint-Laurent, avec accès prive 

aux berges... Un site de rêve, un concept architectural exclusif... Et une construction 
de la plus haute qualité, cela va de soi. Les Terrasses du lac. Un coup de maître, 

pour Fins stratèges. 

8550, Marie-Victorin, Brassard 465-4600 

Les terrasses 
du lac 

twtv 

é T-BRUNO «LE GENÉVRIER » 

• 3 chambres à 
coucher 

• garage double 
• loyer 
• mezzanine 
• 2 salles de bains 

et 1 salle d'eau SECTEUR DE PRESTIGE 
Superbe maison à aire ouverte, très éclairée 

Plusieurs autres modèles disponibles. 
Heures de visite: Ou lun. au Jeu. de 13 h 30 à 17 h 

et do 19 h 30 à 21 h — Le sam. et le dim. do 13 h 30 n 17 h. 
Ou sur rendez-vous: 653-6338. 

LES JARDINS 

ctmfert £*J </<:cor c/ar.rjt//<•<• £>i </e/, -t/s 

1993, rue des Mélèzes, Saint-Bruno 653-6338 

B E A U M O N T 

n «ne 
™ 0ISAILLON 

PROJET 

MONTREAL RTE 1 H, VIM K LOCH. 

T IT I T O T T D T l ? 

CMidMnîniuMif 

NOUVEAU 
PROJET 

ET VIVE LE LIBERTÉ. 
Un condominium unique à Saint-Léonard 

Un rêve devenu enfin réalité... 
Imaginez une architecture aux lignes élégantes. 

Des aménagements paysagers chaleureux 
et colorés. Un quartier paisible et de grand chic. Des appartements 

spacieux, ornés de baies vitrées 
et de balcons-corbeilles. Une composition somptueuse 

où brille la lumière du jour... 
Cest un joyau au coeur même de Saint-Léonard. C'est la douceur de vivre. 

C'est Le Liberté... 
votre évasion vers le calme et la détente. 

Évadez-vous vers Le Liberté! 

Un joyau au coeur de Saint-Léonard 
Prix pré-construction-

-4 partir de 

6 2 9 0 0 $ 

Du lundi nu jeudi, 
de i.Mi ., .!ih 

vendredi, 
sur rendez-vous seulement 

samedi et dimanche, 
de Un à IKh 

(SI4I 722-8119 

iUL 

J V S O N • I N T 

Bureau de vente, 7731, rue Louis-Quilico, Saint-Léonard (Québec) 

ME T U R N D C K R Y 
CONDOMINIUM DE LUXE 

Un point de vue sans pareil au coeur 
de la tranquillité et de la verdure 
• 1,2 M 3 chambres* coucher • StatJoflnement intérieur indu» 
• 2 salles de bain complète» • Vue tur le gc» municipal «t 
• Pleeine tauna et tourMlon 

HEURES DE VISITES: 

BUREAU DES VENTES: 

du lunditujeueJ.de 13 h à 20 h 
du vendre* eu («manche, de 13 h è 17 h 

450, rue Saint-Georges 
(continuation de l» rue TIFFIN per le promenade RIVERSIDE) 

SAINT-LAMBERT Tél.: 671-5555 

http://lunditujeueJ.de
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Le bricolage 

Deux malles pour protéger armes à feu et munitions 
J E A N - V V E S 
L É T O U R N E A U 

• I f a u t , c'est 
I bien connu de 
tout chasseur, 
prendre un soin 
jaloux de ses ar­
mes à Feu, les en­
tretenir avec soin, 
les cajoler, les ca­

resser, les traiter prudemment, 
comme une amante capricieuse, 
si l'on veut prévenir qu'elles ex­
plosent et nous sautent en pleine 
figure. 

Comme c'est lors de leur 
transport vers les territoires de 
chasse qu'on risque surtout de 
les endommager, il est essentiel 
de les disposer avec soin, de leur 
ménager un lit douillet, pour 

«Chasseurs qui 
savez chasser 
Sachez chasser... 
en toute sécurité» 
qu'elles ne risquent pas de s'en­
trechoquer et de subir des dégâts 
catastrophiques, transformant 
une partie de plaisir en cauche­
mar. 

Une manière infaillible d'évi­
ter ces accidents de parcours: un 
cof f re de bois matelassé de 
caoutchouc-mousse pouvant 
coucher deux... carabines, les re­
tenant avec douceur et fermeté; 
l'une faisant faux bond, on pour­
ra ainsi se rabattre sur l'autre en 
toute quiétude. 

Pour loger à l'aise une Re-

Ce coffre logera vos armes à feu sans qu'elles risquent d'être endommagées pendant leur transport vers le territoire de chasse. 

Le coffret à munitions, de volume plus modeste, pourra contenir 
quelques boites de munitions et votre bande cartouchière. 

mington 30-06 avec lunette de 
visée, et une 308 (voir photo), on 
construira notre coffre en lui at­
tribuant, dimensions intérieu­
res, 33 cm de largeur, 114 cm de 
longueur et 10 cm de profon­
deur, celui-ci s'ouvrant à mi-
épaisseur. 
— une demi-feuille de contre-

plaqué 5 mm 
— quatre pièces de 2 cm x 5 cm 

de I83 cm de longueur (di­
mensions exactes) 

— colle imperméable et clous de 
finition de 2,5 cm 

— qu inca i l l e r i e : charnières, 
boucles de valises ou autres lo­
quets, poignées pour transport. 
Débiter et assembler (colle et 
clous ) comme sur croquis A. 
Il va sans dire que les dimen­
sions précitées devront s'adapter 
à celles de vos armes personnel­
les. 

Pour ce qui est du coffret à mu­
nitions, son volume étant beau­
coup plus modeste, on pourra 
utiliser des pièces de bois de re­
but pour le bâtir selon les di­
mensions du croquis B. 
Bonne chasse. 
Veuillez adresser vos lettres à 
mon intention au 7, rue Saint-
(acques, Montréal, H2Y 1K9. 

Havre des I les - face AI i le Ha ton 

T O L i t I I 
MAINTENANT OUVERT 

'.. PROFITEZ DES PRIX." 
PRECONSTRUCTION 

BUREAU 75 PROMENADE DES ÎLES 
CHOMEOEY. LAVAL 

Si vous voulez prendre la bonne décision 
L'EMPLACEMENT 

L'ENVIRONNEMENT 

Bord de I eau. un luxe recherche. 

LA QUALITE DE VIE 

L'ACCÈS 

Près du parc. golf, transport en 
commun. 

Piscine, sauna, terrasse paysagère 
sur le bord de leau. marina. 

Entre le centre-ville de Montreal 
et les Laurentides. près des 
autoroutes 13 et 15. 

LA QUALITE DE CONSTRUCTION 
- Béton armé 
- Isolation et insonorisation de qualité 

supérieure 
- Système de sécurité 

LE PRIX — Comparez 

PI 

y " 'xi 
Si vous recherchez tout cela % | L 

RENSEIGNEMENTS: 

681-1718 681-3959 

nos prix. 

BOLl IftTMUtOlMt JLH_J 

Heures de visite: 

A PARTIR DE 

lundi au jeudi 13 h à 20 h 
vendredi au dimanche 13 h à 18 h 

92 900* 
1 * E 

a . — 

Ayez du coeur. 
Faites un don à la SPC A 

VERDUN I 

unCa„e.t,o>d 

ST-HUBERT 

r/od« 
Cad'O 

leB-62. 

29$ 

flgBS 
. 6 , » n d c u 

^ f d c ' ^ i C a * c ° c ^ 

•covçfrjiQUfl . 

( G , a n d c « 6 

$3$$ 
ECONOMISEZ... 

PAYEZ ET EMPORTEZ! 
Plus de 2 5 modèles de portes en ACIER isolées en montre 

Onwl d i M H m M *» 8M0 è 17h30. S ine : <f« Bh30 1 midi 
Spéciaux en vigueur jusqu'au 29 octobre 1988. 

VERDUN 
VERDUN 
MONTREAL 
LAVAL 
ST-BASILE 

925, rue Hickson 
4281 , rue Verdun. 
2269, St-Clément 

4525, bo.ul. Samson 
139, boul. Laurier 

769-1725 
761-7895 
255-6868 
681-1547 
653-2265 
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BUREAU DES VENTES: 
4 4 3 - 8 1 7 3 

/fin/H 

UOUL. 
'ASCHEREAU 0. 

NAPLES z « 
o x 
a. o 

2683, 
HORAIRE: 

(3-4 chambres à coucher) 
Dans le site de l'ancien monastère des Pérès Cam-
boni, un grand terrain boisé entouré du parc Antoine-
Brossard. Une petite communauté de 42 familles pri­
vilégiées. Luxueuses maisons 2 étages avec garage 
individuel, entourées d'espaces verts. Asphalte et ter­
rassement complet. 

CERTAINS MODÈLES DISPONIBLES POUR LOCATION OU LOCATION 
25 ANNÉES D'EXPÉRIENCE - AVEC OPTION D'ACHAT 
p e r r i h o l d i n g s i n c . 
CONTRACTEUR GÉNÉRAL 676-2685 

AV. NEUVILLE, coin BOUL. DE ROME 
OU LUN. AU J E U . de 13 h A 17 h et de 19 h 4 21 h. VEN. SUR RENDEZ-
VOUS. SAM. ET DIM. OE 13 h è 17 h 

*SfflL 
NOUVEAU CONSEIL D'ADMINISTRATION 1988/1989 

APCHQ - RÉGION DU MONTRÉAL MÉTROPOLITAIN 

Lors dn l 'assemblée générale des membres de l ' A P C H Q — Région du Montréal métropol i tain qu i s'est tenue 
an Reine E l izabeth de Montréa l le 15 octobre dern ier , les nouveaux membres du Conse i l d 'administrat ion 
oui élé élus pour l'année qu i v ient. 

De gauche à droite: 

M. Nicolas I'). Metsos. administrateur 
— Habitation Classique Inc. 

M. lacques V incen t , administ rateur 
— Les Réal isat ions Immobilières Prével Inc. 

M. No rmand Desjardins, administrateur 
— René & Desjardins Inc. 

M. Marce l Boulanger, administrateur 
— Le Groupe Tremca Inc. 

M. A la in Bolduc, administ rateur 
— B. & A . Construction Ltée 

M. l'rançoi.s Germa in , administrateur 
— Briqueterie St-Laurent 

NI. RU hard LaSalle, 1er Vice-prés. 
— R icha rd LaSal le Construction Ltée 

M . No rmand Dupéré, administrateur 
— Les Constructions Manor Inc. 

M . Gh is la in Bél is le, Président 
— Les Const. Ghislain Bélisle Inc. 

M. Manue l Fol la, 2e Vice-président 
— Construction Marzim Inc. 

M. Fernand Q u é v i l l o n , 
Président du Conseil présidentiel — Dulogique Inc. 
M. Robert S t -Onge, c.a. 
3e Vice-prés ident — Les Réalisations St-Luc Inc. 
M. Lacques Dubois , T résor ie r — Groupe Val Royal 
M . Denis Page, administrateur 

— La Société centrale d'hypothèques 
et de logement (SCHL) 

M. G u y Douv i l l e , administrateur 
— Fiducie Desjardins 

N'nnparaissenl pas sur cette photo, M. Bernard Bergeron de Const ruc t ion Va lmar Inc. et M. Thomas Reiner, 
architecte, qu i tout aussi partie de ce consei l . 

GQNDOMiNIUMS QE1UXF 

D 0 M A I N E «VOUS RECHERCHEZ LE LUXE, L'ORIGINALITÉ, LE PRESTIGE SUR 

L E VALLON UN SITE PR,V,LÉG,É ET CLÔTURÉ'"N0US vous L'0FFR0>IS,>> 

à partir de 8 5 0 0 0 $ 
CONDOMINIUM INCLUANT: 
•Stationnement intérieur 
•foyer 
•aspirateur central 
•système d'interphone 
•tapis de qualité supérieure 

OCCUPATION IMMÉDIATE 
Bout. StMartin 

•salle d'eau ultramoderne 
•parc privé 

insonorisation accréditée par 
Acousti-Lab Ltée 

Bureau des ventes: 

12e Avenue (nord de la Concorde) 6 6 7 - 2 3 7 5 
Laval-des-Rapides 

Lundi au vendredi: 1.1 h à 21 h. 
Samedi et dimanche: 11 h à 17 h. 

L'excellence a un nom: I&S 
Et la preuve, c'est le grand succès que I&S 
connaît dans chacune de ses réalisations résidentielles 

Deuxième et dernière phase Quatrième phase 

Les Tours du Méritas 
Montréal 
Pour v i v r e en h a r m o n i e . Les T o u r s d u M é r i t a s 
offrent sécurité et confort d a n s u n 
env ironnement qui rappel le la tranqui l l i té de 
la c a m p a g n e . 

O n y retrouve: 
— p l u s i e u r s m o d è l e s d i f f é r e n t s ; 
— s y s t è m e d ' a l a r m e et c l i m a t i s a t i o n ; 
— p i s c i n e s e x t é r i e u r e et i n t é r i e u r e ; 
— b a i n t o u r b i l l o n c o m m u n , s a u n a ; 

— s a l l e d ' e x e r c i c e s e l de r é c e p t i o n . 

T h o m a s R o b e r t R e i n e r , a r c h i t e c t e 

Disponibi l i tés: 

T o u r 1: a u t o m n e - h i v e r : au p r i x d e j a n v i e r 1988 

T o u r 2: j u i l l e t 1989, 2e et d e r n i è r e p h a s e 

5400, Place de Jumonville 
(Anes par Dickson, au noH de SherbrooU'. drux rues a l'esl lie Viau) 

(514) 254-9901 
H E U R E S D ' O U V E R T U R E : 

Du lundi au vendredi de 13 h à 20 h. 
Le samedi et le dimanche de 12 h à 17 h. 

i : • i 

L'Autrerive 
Saint-Lambert 
2 et 3 chambres à coucher 
avec mezzanine et toit terrasse 

Occupation automne 88 

103, rue de N a v a r r e 

R o u t e 132 j u s q u ' à la so r t i e b o u l e v a r d S i m a r d . 

S u i v r e les a f f i ches de L ' A u t r e r i v e 

j u s q u ' a u b o u l e v a r d P l a m o n d o n , a d r o i t e . 

(514)672-9809 

Heures d'ouverture 
Lund i au jeudi, 13 h à 20 h 
Samedi et dimanche, 12 h à 17 h 

5 o n i 
d « garanti* 

POOGSAVMI Df 
CinillKAIION « S MAISONS I 
MUVIS Dt LAPCHÛ • 

Competence el solvabilité! 

Voir 
une résidence I&S, 
c'est vouloir 
y demeurer. 

I & S I n c . 
30 ans d e réuss i tes 
6 000 r é s i d e n c e s 
à n o t r e c réd i t 

. . -•• • • 

C O N D O M I N I U M S S O M P T U E U X O C C U P A T I O N A U T O M N E 1989 (•NOVEL D 

PROXIMITE CENTRE-VILLE DE MONTREAL 

OU VIVRE 
SERA UN ENCHANTEMENT 

S i t u é a u x a n g l e s d e l ' A c a d i e e t S a u v é 
e t v o i s i n d e t o u s l e s s e r v i c e s e s s e n t i e l s 

• Autoroute 
• Églises 

31/2 

• Écoles - CEGEP 
• Centres commerciaux 

• Parcs 
• Autobus - train - métro 

41/2 51/2 
CARACTÉRISTIQUES: 
• Deux salles de bain (4'/2 et 5'/.-) 
• Tuiles céramique dans salle de 

bain, entrée et cuisine 
• Deux ascenseurs rapides prè-

programmès 
• Système de sécurité en circuit fermé 
• Murs mitoyens insonorisés 

Prix de pré-construction à partir de 

• Tapis de qualité mur à mur 
• Espaces de rangement et 

buanderie 
• Finition des plus soignée 
• Construction incombustible 

en béton armé 
• Chute à rebus 

79500* avec garage 

Bureau des ventes: sur Sauvé, 200 pieds à l'ouest de l'Acadie 3 3 2 - 9 9 4 

L E S C O N S T R U C T I O N S M U S T O INC . 

Réalisateur depuis 1966 de plusieurs projets dans la région de Montréal 

REAL LEBLOND, JOANNE BERTRAND et MARC DUBUC 

Heures: 
Lun.au jeudi: 13 h à 20 h 
Sam. et dim.: 13 h é 17 h 

http://Lun.au
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CONDOS PRESTIGIEUX Bureau des ventes 
2905, Côte-Vertu 
(angle Cavendish) 

St-Laurent 
745-8020 

ITEMENT-TÉMOIN À^ISuTEfL-
SPÉCIFICATIONS 

• Hotte pour cuisinière avec 
évacuation externe 

• Raccords pour lave-vaisselle 
• Recouvrement de plancher 

de qualité supérieure 
• Salle de buanderie et espa­

ces de rangement dans cha­
que unité 

• Finition des plus soignées 
• Stationnement intérieur dis­

ponible 
• Air climatisé central 
• Piscine extérieure/sauna 

Lundi au jeudi: 14 h à 21 h/Vendredi: 13 h à 17 h/Samedi et dimanche: 13 h à 18 h 

Deux chambres à coucher: 
1220 pi car. «110000 
1450 pi car. M25000 
+ balcon de 167 pi car. 

Trois chambres à coucher: 
1650 pi car. '140000 
+ balcon de 170 pi car. 

Deux salles de bains com­
plètes dans chaque apparte­
ment 

Armoires de cuisine en mé-
lamine 

Les fôritdjrics . 
condominiums •• 

Les Fontaines, un concept 
d'habitation adapté aux goûts des 
gens d'aujourd'hui. 

La qualité de la vie vous préoccupe: 
vous recherchez un concept 
d'habitation alliant confort, luminosité 
et environnement sain. Où le trouver? 
La réponse: les condominiums de luxe 
Les Fontaines. 

À quinze minutes du centre-ville, au 
coeur de Dollard-des-Ormeaux. 

123 900* 
.«ion b ien* * 1 

prêtP o u r 0 1 

i Bureau de vente:. 
4000, boul. des Sources 
(entre Hyman et Churchill) 
Dollard-des-Ormeaux 
(514) 685-3382 
L u n - j e u : 13 h à 20 h 
Vend - d im : 13 h à 17 h 

©UTREMOOT 
PENTHOUSE 

2200 pi car. 
3 ch. 

325 OOO $ 

Autres unités 
2 chambres 
disponibles 

WtànK i 
UNITE # 3 6 

# 4 1 
# 4 2 
# 5 2 
P - l 

1 2 5 0 p l c a r . 
1 6 2 0 p i c a r . 
1 5 5 0 p i c a r . 
1 5 5 0 p i c a r . 
1 8 0 0 p i c a r . 

1 4 2 0 0 0 1 l 
1 0 2 0 0 0 $ 
1 8 1 0 0 0 ! i 
1 8 6 0 0 0 1 > 
2 7 3 0 0 0 : > 

VISITES LIBRES: 14 h à 18 h 
tous les jours sauf vendredi 

(Courtiers protégés) 

1275, VAN HORNE 

277-6706 286*2524 

VAUDREUIL 
DOMAINE WILDWOOD 

Certains offrent des maisons luxueuses construites en ré­
pétition sur des lots de 6000 pi car. Domaine Wild wood 
vous offre des résidences prestigieuses sur des lots boisés 
de plus de 15000 pi car., à quelques pas du lac des Deux-
Montagnes. 

Itinéraire: 
Route Transcanadienne, 
sortie 35, à droite 
sur Roche, à droite sur 
Dumberry puis jusqu'au bout 

Bureau: 455-1364 

Heures de visites: 
sam. et dim.: de 12 à 17 h 
Pour un rendez-vous 
en semaine: 

ROBERT HAMEL 
455-7547 

POLAB 
CONSTRUCTION 

mm 

Boulevard Gouin 

Verrières, vue spectaculaire 
de la rivière, foyer. 

POUR UN TEMPS LIMITÉ 
RABAIS DE 5 000$ 

B u r e a u d e s v e n t e s o u v e r t d e 1 3 A 2 0 h e n 
s e m a i n e e t d e 1 2 a 1 8 h e n f i n d e s e m a i n e . 

5250, 
PLACE 

RIVIERA, 
PIERREFONDS 
685-1488 

A LA RECHERCHE D'UN CONDO! 

Nous vous mettons au 
défi de trouver des prix 
aussi avantageux, une 
construction d'une aussi 
haute qualité, un site 
aussi fonctionnel, un envi­
ronnement aussi idéal, 
des commodités et des 
services aussi complets, 
en égard à votre 
investissement. 

INTERNATIONALE, 

C O N D O M I N I U M S 

1770. boul. René-Lévesque ouest (coin St-Mathieu) (514) 937-0343 

Profitez d'une visite 
pour vous en rendre 
compte, venez comparer 
l'incomparable! 

Oasis de ville: 
Il n'y manque... 
que vous. 
Heures d'ouverture: 
Lun. au Ven.: 11h à 20h 
Sam. - Dim.: 12h à 17h 

VILLE SAINT-LAURENT 

CONDOMINIUMS 
• luxueux appartements deux 

chambras 
• Emplacement de choix 
• Edilice en béton 
• Occupation printemps 1988 

I Face au parc municipal Saint-
Laurent 

IA quelques pas de Place-Vertu 
I Seulement 6 appartements par 

étage 

• Système d'aiarmo-cambrlo-
laije 

• Sauna 

• Piscine extérieure chaulléo 

À compter de 99900$ 
Appartement témoin décoré 

2550, Thimens, #106 
334-3334 

Lundi au jeudi 14 h à 20 h, samedi et dimanche 12 h â 18 h 

C H E M I N 

Condominiums luxueux à partir de 193 
Penthouses à partir de 397 900$ 

Mardi au vendredi, 14 h à 18 h 
Samedi et dimanche, 13 h à 16 h 

ou sur rendez-vous: 697-9000 

AVEC LA CHAMBRE D'IMMEUBLE DE MONTREAL 

Les vices cachés 
La loi accorde une protection 

à l'acheteur d'une maison qui 
recèle des vices cachés. L'arti­
cle 1522 du Code civil stipule 
que «Le vendeur est tenu de 
garantir à l'acheteur à raison 
des vices cachés de la chose 
vendue et de ses accessoires 
qui la rendent impropre à l'usa­
ge auquel on la destine, ou qui 
diminuent tellement son utilité 
que l'acquéreur ne l'aurait pas 
achetée, ou n'en aurait pas 
donné si haut prix, s'il les avait 
connus». 

Mais qu'entend-on exacte­
ment par vice caché? C'est un 
défaut qu'on ne peut constater 
lors d'un examen normal. S'il a 
fallu défoncer le toit ou creuser 
le solage pour constater le dé­
faut qui s'est manifesté, on peut 
parler de vice caché. 

Par ailleurs, un défaut qui 
présente des manifestations vi-
vibles, par exemple des cernes 
ou des traces d'eau, est un vice 
apparent. 

Les conditions 

Pour qu'un vice soit déclaré 
caché, il y a cinq conditions. 

1. Le vice doit être nuisible à 
l'usage de la chose vendue au 
point où l'acheteur ne l'aurait 
pas achetée ou l'aurait payée 
moins cher. 

2. Le vice doit avoir une cer­
taine gravité, c'est-à-dire repré­
senter la dépense d'une somme 
importante ou la perte de l'utili­
sation. Ainsi cela élimine les 
poursuites pour des défauts ca­
chés reliés à l'esthétique de la 
maison. 

3. Le vice doit être caché. 
L'acheteur ne peut plaider 
l'ignorance pour justifier sa 
négligence à avoir décelé les 
défauts apparents. Un dénivel­
lement du plancher ou de la 
condensation excessive sur les 
fenêtres sont évidents pour le 
profane comme pour l'expert. 

4. Le vice doit être inconnu 
de l'acheteur. Si le vendeur 
vous a prévenu que le toit cou­
lait ou que le sous-sol était par­
fois inondé, vous ne pouvez in­
voquer le vice caché. Toutefois, 
c'est au vendeur de démontrer 
que l'acheteur connaissait le 
vice lors de la signature du 
contrat. 

5. Le vice doit être antérieur 
à la vente. Ainsi, celui qui veut 
invoquer un vice caché doit dé­
montrer l'existence du défaut 
au moment de la vente. Il ne 
peut s'agir d'un défaut résultant 
d'un usage abusif après la 
vente. Dans le cas de maisons 

âgées, il est parfois difficile de 
savoir à quel moment s'est 
créée une fissure importante 
dans le fondation, ou est appa­
rue une faiblesse de la structu­
re. 

La loi stipule que les poursui­
tes pour vices cachés doivent 
être entamées dans un délai rai­
sonnable sans toutefois spéci­
fier ce délai. Cependant, les 
acheteurs doivent faire preuve 
de diligence. Il serait difficile 
d'expliquer au juge pourquoi 
vous avez supporté pendant 
deux ou trois ans les inonda­
tions dans le sous-sol avant de 
demander un dédommagement 
pour vices cachés. 

La bonne foi 

Le fait qu'il soit de bonne foi 
n'enlève rien à la responsabilité 
du vendeur. Cependant sa mau­
vaise foi peut avoir une inciden­
ce sur les dommages qu'il pour­
rait avoir à verser à l'acheteur. 
On considère que le vendeur 
est de mauvaise foi quand il fait 
de fausses représentations qui 
induisent l'acheteur en erreur. 
Par exemple, si le propriétaire 
assure l'acheteur que le problè­
me qui a causé les traces d'eau 
est maintenant résolu alors qu'il 
n'en est rien. 

La meilleure façon de se pro­
téger contre les vices cachés 
est de procéder à une inspec­
tion rigoureuse de la maison. Le 
recours à un expert est très im­
portant, car si un juge estime 
que le vice caché aurait pu être 
facilement découvert par un 
ingénieur, un architecte, un ins­
pecteur en bâtiments ou tout 
autre spécialiste, le vice sera 
considéré comme apparent et il 
n'y aura aucun dédommage­
ment possible. 

Le vendeur peut également 
se protéger contre les vices ca­
chés de sa maison en ajoutant 
une clause spéciale au contrat 
de vente pour réduire la garan­
tie de base prévue par le"Code 
civil. Ces clauses sont tout à fait 
légales et les parties peuvent 
convenir des garanties qu'elles 
veulent. 

Notez cependant que la men­
tion, sur le contrat, «achetée tel­
le que vue et examinée» ne lie 
aucunement l'acheteur. 

Que vous soyez acheteur ou 
vendeur, demandez à votre 
agent immobilier, membre de la 
Chambre d'immeuble de Mont­
réal, de vous conseiller sur les 
façons de vous protéger contre 
les vices cachés. 

i 

1 

-

' 

4 

I 

•i 

Renseignements: . 

Chambre d'immeuble de Montréal 
a/s de «Parlons immeuble» 
550, rue Sherbrooke ouest 
Bureau 1250 
Montréal (Québec) H3A 3G8 



LA PRESSE, MONTRÉAL, SAMEDI 29 OCTOBRE 1988 

Domaine Le La val loi s 

'é 
12 bâtisses de 6 unités 

situées au coeur de Laval 

P H A S E I - PRIX DE P R E C O N S T R U Ç T I O N 
À partir de 59500* 

2151, boul. des Laurentides (angle Bellerose) 629-5645 

Aussi condominiums Rivière-Nord à St-Eustache 
629-8345 

à MIRABEL (nord) 
AU PIED DES LAURENTIDES 

LES 
PROMENADES 

DU 
BOISÉ 

MIRABEL 

Projet domiciliaire de 
1000 maisons „ /-//luM 
Phase 1: <{'f/i.Vntd/// 
En vente maintenant! l^-Ts** 

R t A L I S Ê P A R : 

Une équipe de prestige! 

Un site à part! —— 

^CcsVhabUatioits î>. Quilbaullûcc 
CNTnemEHEUR BtNÊRAl 

.•'.Terrains boisés de 
16000 pi car. et plus 

«Maisons de 
150000$ et plus 

• Taxes municipales 
très basses 

>*.À proximité des 
grands centres 

L ' A L I Z É à visiter 

BSn CHOIX DE PLUSIEURS 

MODELES OU SELON VOS PLANS 

438-0377 
U n * a numt* 13 h 11) h M IS k 171 » M . 
umidi f I thtunct* 13 h 11 ? h M vu itfltft/ vocs 

Sortie 4 ] 
Sl-Jerome 
Sortie 4 ] 

Sl-Jerome 

Bntlt 

A RidereCuNout 

LadMK H** \ 
te 1 5 8 Sortie 39 \ 

S S t - A n t o m e \ 

Rue Domaine Caché, Lavaltrie (Québec) JOK 1 HO (514) 586-3033 

R E P E N T I G N 

AU TOURNANT 
DU BOISÉ 

RÉSIDENCES UNIFAMILIALES 
DE DISTINCTION 

Habitations Prével de Lanaudière Inc. 654-5355 
maison modèle, 799, Basile-Routhier 

Coyette, Duchesnes & Lemieux Inc. 581-0153 
maison modèle, 803, Basile-Routhier 

Constructions Werner Alder Inc. 585-3252 
maison modèle, 807, Basile-Routhier 

Habitations Germât Inc. 581-0765 
maison modèle, 811, Basile-Routhier 

Habitations P.M.A. Inc. 581-0772 
maison modèle, 813, Basile-Routhier 

Autoroute 40 est, sortie 100, Repentigny 
boul. Industriel nord, à droite rue Basile Routhier 

Le Domaine Forêt Saraguay 

Les constructeurs de chez 
Remo vous invitent à venir les 

rencontrer et visiter Le Domaine Forêt Saraguay 
au 8000, avenue Jean-Bourdon, Montréal. 

Une simple visite des lieux vous permettra de découvrir 
à quel point nous avons su respecter la beauté 

naturelle du site pour créer un milieu de vie exclusif 
qui puisse répondre à toutes vos exigences. 

Nous vous invitons à prendre rendez-vous en composant 
le (514) 331-8853. 

Chez nous, pas de place 
pour les compromis REMO 

CONSTRUCTION INC. 

Gagnants des prix Dormis. Habitas et Excelsior 

iputt^ihem de vie>[ 

rriaitoijoutrscfit 
qu'il'm&iditati 

M&inf&ianf, 
l'e awphevty" 
Aux Résidences du Parc , 
vous serez comblé 
par le confort, 
la tranquillité et 
surtout, pur la qualité 
de votre entourage, 

des gens qui ont à coeur de bien v iv re . 
À quelques minutes du centre-ville, tout prés des 
parcs et de la Verdure, les Résidences du Parc : 
en parfaite harmonie avec votre rythme de vie . 

Les Résidences du Parc 
Ensemble d'habitations en copropriété 

Site des Terrains Angus 
Bureau des ventes et résidence-témoin : 3566. rue Mont-Koyal Est 

Four rendez-vous et renseignements : 523-2877 ou 445-8181 
Ouvert de 13fa à 21b du lundi au jeudi, 
et de 12h à 17 h les samedi et dimanche 

(en tout temps sur rendez-vous). 

Monsard. 
LA PASSION DE CONSTRUIRE 

POUR MIEUX VIVRE 

7 MODÈLES SUR PLACE 
PLUSIEURS 
CATALOGUE 

1 • X c V e U 

***** 

***** 

m 

I 

ïmm 

«fi* 
. 0 * 

****** tir* op 
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Les propriétaires rénovent davantage mais continuent 
de manquer de confiance dans les entrepreneurs 

L A U R I E R 
CLOUTIER 

L es propriétai­
res rénovent 

de plus en plus 
leur rés idence 
mais continuent 
de manquer de 
con f i ance dans 
les entrepreneurs 

en rénovation. 
Pourtant, les investissements 

dans les travaux de rénovation 
ont triplé en 10 ans! Pendant ce 
temps, le volume d'affaires dans 
la construction neuve devait se 
contenter d'une hausse de 60 p. 
cent, déjà respectable il est vrai 
pour un secteur à maturité. 

De I976 à 1986, les construc­
teurs du Québec voyaient en ef­
fet leurs ventes passer de $1,9 à 
$3,5 milliards, selon les compila­
tions de Cansim. 

Pendant la même période, les 
P M E de la rénovation multi­
pliaient les contrats à un point 
tel que leur chiffre d'affaires sur­
passait celui des constructeurs: 
de $1,1 milliard en 1976 à $3,6 
milliards en 1986. 

Ces statistiques sur les projets 
de rénovation comprenaient, il 
faut le préciser, $831 millions de 
réparations et $2,8 milliards de 
travaux d'améliorations à la pro­
priété. 

C'est la Société canadienne 
d'hypothèques et de logement 
( S C I 11.) qui a non seulement dé­
couvert — on s'en doutait un 
peu — mais a pu démontrer le 
manque de confiance des con­
sommateurs dans les entreprises 
spécialisées en rénovation. 

Le problème ne se limite pas 
au Québec mais se vérifie dans 
l'ensemble du Canada malgré 
des efforts effectués dans quel­
ques provinces, en Ontario en 
particulier, pour rendre davan­
tage professionnelle l'industrie 
de la rénovation. Il faudra sans 
doute du temps pour renverser 
la vapeur et faire disparaître la 
vieille image de l'entrepreneur 
peu fiable, dans la construction 
neuve aussi d'ailleurs. 

M.R. Paquette consulte le représentant Pierre Dumais, chez Brico Centre. 

Dans le document La consul­
tation sur la restauration des lo­
gements, la SCHL résume ses dé­
couvertes. 

Le grand défi de 
Monsieur Rénovation 
C'est à la suite d'une série de 

consultations dans le pays, dans 
le but d'orienter les programmes 
gouvernementaux en rénovation 
que la S C H L a cerné les problè­
mes de ce marché. 

Pour les propriétaires par 
exemple, c'est souvent un défi 
des plus difficiles à relever que 

de trouver un entrepreneur com­
pétent qui mènera à terme leur 
précieux projet de rénovation. 

Il arrive même que le proprié­
taire préfère mettre son chapeau 
de bricoleur pour entreprendre 
lui-même les travaux... Quitte à 
en confier l'exécution, en partie 
ou en totalité, à des travailleurs 
au noir, aux exigences salariales 
moins élevées mais aussi parfois 
à la compétence perfectible. 

Ou encore, faute de trouver la 
perle des entrepreneurs, la fa­
mille préfère à l'occasion mettre 

la maison en vente et déménager 
dans une propriété déjà rénovée. 

En parallèle, la S C H L fait état 
du manque de sensibilisation 
d'une partie des propriétaires 
aux avantages de la rénovation. 

Nécessité des rénovations 
Plusieurs sous-estimeraient 

par exemple la nécessité des tra­
vaux de réparation, parce qu'il 
n'ont pas le goût, la bosse, du 
bricolage ou n'en connaissent 
tout simplement pas l'utilité. 

La S C H L ajoute que ces élé­

ments trouvés lors de la consul­
tation dénotent aussi des lacunes 
dans la conception de docu­
ments de base, la diffusion d'in­
formations, la coordination de 
campagnes publicitaires et la 
promotion des services de con­
sultation sur la rénovation. 

Trop souvent, la grande majo­
rité des entrepreneurs en réno­
vation s'en tiennent à une mise 
en marché rudimentaire, très ar­
tisanale selon les standards des 
années 90. 

Du bouche à oreille 
Alors que des centaines de 

PME de la rénovation se parta­
gent maintenant plus de $3,6 
milliards d'affaires, au Québec 
seulement, ils se contentent la 
plupart du temps d'une publicité 
de bouche à oreille. 

C'est leur principale forme de 
promotion et de diffusion de 
l'information, au profit des inté­
ressés qui pour leurs travaux doi­
vent chercher péniblement et 
consacrer des heures à trouver 
finalement les bons renseigne­
ments, i 

Croissance à vue d'oeil si... 
Des experts affirment que le 

marché de la rénovation grossi­
rait à vue d'oeil si les entrepre­
neurs, soutenus par les gouver­
nements, organisaient un batta­
ge publicitaire bien orchestré. 

Jusqu'ici, on ne note que quel­
ques annonces publicitaires, oc­
casionnelles et discrètes, pour le 
service de pose de Sears par 
exemple. Dans la grande majori­
té des cas, les détaillants se limi­
tent à annoncer leurs prix, pour 
du bois et des outils, alors que 
les lecteurs cherchent la meilleu­
re solution pour faire agrandir 
leur maison, refaire la toiture, 

SAINT-LEONARD 
L'OPTIMA 
DUPLEX, TRIPLEX, CINQPLEX, 
ET CONDOMINIUMS. 
DE M A I N DE MAÎTRE... 

MAISONS MODÈLES : 
BOULEVARD LANGELIER 

C O I N LAVOISIER 
TÉL. : 3 2 8 - 0 8 3 5 

CENTRE-VILLE, AU 
BORD DE L'EAU 
LE BELVÉDÈRE 
DU CANAL 
DES ESPACES DE 1100 
À 3000 PIEDS CARRÉS. 
LE GOÛT AU NATUREL... 
190, RUE VINET 
APPARTEMENT 108 
TÉL. : 9 3 2 - 0 3 3 0 

\_ .; 

CENTRE-VILLE 
LES FLORALIES 
DE LA MONTAGNE 
LE JOYAU DES FLORALIES. 
UNE VALEUR SÛRE... 
1360, RUE ST-JACQUES 

LES CONDOMINIUMS 
DE LA RUE GUY, 
5 6 6 5 , R U E G U Y 
TÉL. : 9 8 9 - 1 5 6 3 

mà le groupe 

MARZIM 
MONTREAL SUD-OUEST 
CÔTE ST-PAUL 
...LE PRIX, INCROYABLE! 
CONDOMINIUMS 8 7 , 9 0 0 $ 
MAISONS DE VILLE 9 7 , 9 0 0 $ 
2084, RUE DE L'ÉGLISE 
PAR LE BOUL. DE LA VÉRENDRYE 
T É L . : 7 6 5 - 0 1 1 0 

LES RÉSIDENCES 
ANGRIGNON 
CÔTÉ COUR, CÔTÉ JARDIN 
6740, BOUL. NEWMAN 
TÉL . : 3 6 4 - 3 3 1 5 7 6 1 - 1 6 5 8 

installer de nouvelles fenêtres 
ou du revêtement extérieur. Les 
commerçants n'offrent encore 
que rarement leurs services con­
seil en rénovation, qu'ils ont 
pourtant tous mis sur pied il y a 
un moment, au moins de façon 
artisanale. 

Il faudrait, selon la S C H L , que 
d'une part, l'industrie se structu­
re et que, d'autre part, les gou­
vernements la soutiennent par 
des sondages, statistiques et étu­
des de marché permettant de 
mieux cibler la clientèle et de ré­
pondre à ses besoins en forte 
croissance. 

Les services conseil 
Le paradoxe, c'est que les ré­

novateurs professionnels onta-
riens et québécois détiennent 
l'expertise nécessaire pour satis­
faire le consommateur. Mais au­
jourd'hui tout produit qui se 
veut concurrentiel doit être bien 
emballé, rendu alléchant et re­
joindre la clientèle cible. Sinon, 
on l'ignore trop souvent malgré 
ses qualités intrinsèques. 

Pour gagner la confiance des 
consommateurs , l ' indus t r ie 
pourrait se doter par exemple 
d'un véritable programme d'ac­
créditation des entrepreneurs en 
rénovation, d 'une assurance 
d'exécution des travaux, etc. 

La rénovation reste beaucoup 
plus complexe et exigeante que 
la construction neuve, que ce 
soit en termes de production, de 
marketing ou de gestion de mul­
tiples petits chantiers. Pour réa­
liser un chiffre d'affaires de 
$150 000, le constructeur n'a 
qu'à bâtir une maison alors que 
le rénovateur doit trouver une 
dizaine de clients, avec autant de 
propriétés, souvent dans des vil­
les différentes... 

PIERREF0NDS 
CONDO 

VOTRE MEILLEUR ACHAT À PARTIR DE 6 7 9 0 0 $ 
SUITE AVEC 2 CHAMBRES 

POUR S'y RENDRE: boul. St-Charles vers le nord jusqu'à Pierre-
fonds, tourner à gauche, tout droit jusqu'au 
1 7 8 6 7 , boul. Pierrefonds. 

HEURES D'OUVERTURE: 
L U N D I - J E U D I : 13 h à 20 h 

VENDREDI: FERMÉ 
SAMEDI - D IMANCHE: 13 h à 17 h 

PRIÈRE D'APPELER: 6 9 6 - 4 7 5 9 

LES DÉVELOPPEMENTS SALETTE INC. 

LES IMMEUBLES CLODEM INC. COURTIER 364-3315 
ACCUEIL ET VENTE: LUNDI À JEUDI: 15 H À 20 H 30 WEEK-END: 13 H À 17 H 

À LONGUEUIL 

E S E E I 
il 

CONDOMINIUM DE PRESTIGE 

m •stuatre 
a u grand air... 

H««m d'otnrture: 
du lundi su jeudi: 

de 13 h a 20 h 
le samedi et le 

dimanche: 
d e 1 3 h s 1 7 h 

50, RUE DE LA BARRE 
LOCATION POSSIBLE 

6 5 1 - 1 6 1 1 
5 2 5 - 3 5 8 4 

Pour quelques unités disponibles — taux garantis 101/4% — 1 an 
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L'inventaire des biens personnels, c'est important! 
• V a u t mieux rédiger l ' inventaire 
de ses biens personnels avant et 
non pas après un sinistre. I l est 
ainsi plus facile de régler sa récla­

mat ion auprès de l'assureur. Les 
délais de règlement seront aussi 
écourtés évitant ainsi de prolon­
ger la durée des désagréments. I l 

y a deux façons de rédiger une 
telle liste: pièce par pièce (cuisi­
ne, salon etc.) ou par catégorie 
(vê tements , meubles, b ibelots) . 

HONDA 
CIVIC «DX» GRATUITE 

À L'ACHAT D'UN 

En plus de la description de cha­
que bien, il faut noter sa valeur et 
la date d'achat. Prenez des photos 
de tous vos effets. Il n'est pas né­
cessaire de les photographier sé­
p a r é m e n t . P h o t o g r a p h i e z - l e s 
après les voir regroupés sur une 
table ou par terre. T e n t e z de re­
trouver les factures pour les effets 
les plus coûteux. Annexez- les à 
votre liste qui sera remisée dans 
un coffret bancaire avec les pho­
tos. Votre agent ou court ier peut 
vous fournir des cahiers d ' inven­
taire af in de vous faci l i ter la tâ­
c h e . 

ia W o 

A PARTIR DE 

OCCUPATION 
IMMÉDIATE 

107 9 0 0 » ^ ' 
INCL. INFRASTRUCTURE 

or 

4 6 3 - 0 4 1 1 bureau de rente 
7 3 7 - 2 7 3 6 bureau ch .1 

ILE PERROT: Prenez la direction 
2-20 ouest, tournez à gauche sur 
le boul. Don Quichotte, puis 
encore a gauche sur la 24e 
Avenue et suivez nos enseignos. 

Heures d'ouverture: 
Le samedi et le dimanche de 13 h à 17 h 
Du lundi au mercredi de 16 h à 20 h 
et jeudi-vendredi lermé. 

C O N S T R U C T I O N S 
POIRIER E N T R O f A L 

4 5 3 - 9 3 3 4 b u r t t u it trente 
4 5 7 - 2 0 3 S bureau chef 

ACHETEZ UN 
CONDOMINIUM 

e t o b t e n e z u n e s u p e r b e 

HONDA CIVIC* 
(berl ine, manuel le , 4 por tes DX, modèle de base) 

' T a i e s et Immatricu­
lation en tua . 

Sujet à la prise de possession dans 
les 30 jours de l'offre acceptée. 

IMMÉDIATE 

WÊ TOim DU P A R C 

1200, Curé-Poirier est, Longueuil 
448-0869 Heures de visite: L u n d i au mercredi de 13 h à 20 h 

jeudi , samedi et dimanche dé 13 h à 17 h 

LU... 
. 1 . 

. 0 0 1 . 

, 6-ptex 
J I I T proprlos 

.n ientdt i p ro -
. N D U . 985-7111. 

^ N T R O Y A L , f r l p t e i 
j v e , 3e « l a c e . Impec* 

. . r r o l n 75 * 170. Donne 
*194,5O0. LU . . .VE IJDU 285-

r*!. AT E A U , Quodruple* , p ie r re e t 
brkntc , l i r » , Ji4V», luxueux 5'/;, 
n t r e j ouver tes , foyers, pkinchers, 
bots t r o n c . I n t e r c o m , 1res bel le 

É $258,000. LU. . .VErJDU. 

N O U V E A U ! 5 - p l e x . R . 
R e v e n u s 124 ,000 . 

Ï U . 215-7111. 

: JX>TREMBLES, t r ip lex 
x 5 plus 1 x 4. P r è s 

f onsport. Centres c o m -
LU. . .VENDU. 285-7111. 

[ r -CHARLES, 6 lOOC-
•ctr lquc. por t le l lement 
* e i m é t r o C h a r l e v o i x , 

t .tnuels J lv ,500 , prix à 
os tfbgenh. L U . - V E N -

\ SI 
; 0 Beauorond auodru* 

cottooe et 3x4Vi , prêts, 
os d'ooenrs. L U . - V E N * 
11 . 

( o B t o u a r o n d , luxueux 
1 u f s , 5 p i è c e s , sal ie 
f foyer , c o r o o e , pour 
l *, aussi 1x5,1x3 pieces, 
| j ' ooents . L U . . V E N O U . 

? j Befc-'orond bunoolow, 
1 U - V E N D U . 285-7111. 

( 3 Ibervil le, triplex dé* 
| i t 3x3 ' / i , salle d e |eux 
| eetr lQue, to to tement 

d'agent, L U . . . V E N D U . 

. .mer-
Lûr. du 

ideol pour 

.« commerc ia l , 
é possible, r e v e -

,000. O n d e m a n d e 

. a t taché , sur Or léans , 
u r propriétaire occupant, 

jolr. portes et fenêtres chon-
>. balcon relui t , r e i - d e - c h o u i -

j e Itbre a u ptopr lefo l re . 
H E N R I - J U L I E N , ootlsse d e 8 looe-
ments , seml-deloche, revenu on* 
nuel 75,3801. 

LU...VENDU 
285-7111 

R O S E M O N T , I » à'.'i. t t t ' i Ideol 
p r o p r i é t a i r e occupant. 195,0001. 
L U . . . V E M D U . 285 7111. 

R O S E M O N T , 3 I S ' ' I , l « 3 ' i , choul -
toge e lec l r loue, 1155,000. 
L U . . . V E N O U . 235-7111. 

R O S E M O N T : duplex occupat ion 
lul l . 88, é lectr ique, g a r a g e . S i o l 
i ln l , propr ié té Impeccable. À voir! 
L U . . . V E I I D U . Î 8 5 - 7 I U . 

R O S E M O N T : D u p l e * nouveau sur 
le m a r c h é , fenêtres a l u m i n i u m 
récentes, b a v window, très enso­
leil lé. L U . . . V E I I D U . Î B Î - 7 1 1 1 . 

R O S E M O N T : Mognl l i aue dup ie» , 
b i e n s l luè . A voir abso lument . 
L U - V E N D U . J 8 5 - 7 1 I 1 . 

R U E C A R T I E R 5 P L E X 
E X C E L L E N T I N V E S T I S S E M E N T 
L U . . . V E N D U . 3 8 5 - 7 I I I . 

R U E D E C A S P E près v l i l e rov , 
t r i p l e » , t « 7 ' / i • J » 4 " i , e lec t . , 
locoto l res , p r o p r e , 30 *4$ , pr ix 
1165.000, une visile et toi les une 
Ol l re . L U . . . V E M D U . 385-7111. 

R U E S T - A N D R E , duplex 3x6, 
r é n o v é 1983. L U . . . V E N D U . 385-
7111 . 

S T - A N D R E , 3plex, l » 6 ' / i • VSOl, 
} « 3 V i , e lec t . , prix negoclob lc . 
L U - V E N D U . 385-7111. 

S T - D R U N O , omenoge , ga rder ie . 
Pr ix 138,0005. L U . . . V L N D U . 785-
7 1 1 1 . 

S T - D E N I S triplex rocode de p ier re . 
L U . . . V E M O U . 7 8 5 - 7 1 1 1 . 

S T - D E N I S . moonl l laue 5 looe-
m e n t s o vendre 1310,000. 
L U . . . V E N D U . 785-7111. 

S T - F R A N C O I S , bunoolow, g r a n d 
ter ro ln , J9,5O0. L U . . . . V E N 0 U . 3J5-
7 1 1 1 . 

C H L 
b l e . 3 
G o r o g e . . 
7111 

C H O M E D E Y , .. ; déroche, 
r é n o v e en 0 0 , 4 | h res , l ave 
voisei 'e , c a b a n o n / ; . r ' . .basses , 
prix négoc iab le .LU ..si ; - ; i U 2 8 5 -
7111 ' 

C H O M E D E Y , coltoge 8 5 , 7 pieces, 
a a r o a e , prix $136,000. L U . . . V E N ­
D U J85-7 111 

C H O M E D E Y , spacieux bungolow, 
( o v e r , sal le à m a n g e r . L U ... 
V E N D U 2 B S . 7 I I I 

L A V A L , bcou bungalow r u e Des-
morteoux. lover, goroge, S 115,000. 
L U . . . V E N D U 385-7111 

L E S C E D R E S , superbe bungalow, 
cuisine o r m o l r c s chênes. P ion-
chers mer is ie r *chêne . Fover , 
s o u s s o l U n i P i s c i n e . L U . . V E N D U 
385-7111 

L O R R A I N E , superbe cottage pier­
r e , 1 9 8 7 . T e r r o l n 1 2 . 6 0 0 p l cor . 
Piscine. Arbres matures. Multiples 
avantages . 1 4 3 9 . 0 0 0 . LU. . . V E N O U 
785 7111 

O U T R E M O N T , be l oooor tement 
b ien écla i re , 7 pulls rie l u m i è r e , 
salon 71X70 , 7 c h o m b r e s . L U . . . 
V E N D U 78S-7.111 

O U T R E M O N T , coin Bernord , 6V| 
rénove , très ensoleille. LU. . . V E N ­
D U 285-7111 

O U T R E M O N T , Bernord, orond l'A 
Impeccable LU. . . VENDU28S-7111 

P . A . T . , superbe condo genre p e n . 
mouse 7 c h o m b r e s , lover , boln 
romain , grond balcon, prix 179,000. 
Decora t ion soignee. Lu... V E N D U 
285-7111 

P . A . T . , Vi, seml swis-soi. p ré» 
outohus, 1 3 , 1 5 0 c o m p l o n l . L U -
V E N D U 7 8 5 - 7 1 1 1 

P U C E RICHARD ANGUS 
S u p e r b e s c o n d o m i n i u m s neufs 
f a c e a un p o r c , 885 pl cor. 
Occupat ion M n 8 8 . Planchers bé­
t o n , insonorisat ion s u p é r i e u r e , 
Ofonde cour anuta .se . 166,900. 
L U . . . V E N D U 285-7111 

P L A T E A U tVont-Rovol , r u e Gor -
nier, condas 1er etooe 6' i, 7e étage 
5 ' ' i , le rasse, m u r s de br laue , très 
éc la i res . L U . . . V E N D U 285-7111 

P L A T E A U MONT—Roya l : trois 
souholts 1 SI vous r e c h e r c h e i paix, 
confort e t site centra l . L U . - V E H -
D U 265-7111 

r" A T * " * 1 ' " 11 * i t . i r ( (over, 

b r i q u e , i r 
$80,000. L 

B R O S Î 6 r 

b t e ^ l r 

BROS! 
b u n g j 
aspli u 
près n 

MONT 
c l iomt 
clair. I 

ROSEfVH 
xueux 1,3t 
2 balcons, pk 
p o r t e d e c h t 
prox imi té f r o m p. 
I l l 500S. L U . . . V E . 

5HERRROOKE, nouveltt 
l ion, superbe condo, 2 cru., 
dernier é loge , air cl imatise 
trot, ga rage , 1189,000. L U - V L 
D U 285-7111 

S H E R B R O O K E , 4V»-5Vi, luxueux, I 
spacieux, goroge, foyer , piscine, 
bain tourbillon, souno. ^I 1 *J^l , 
plus. L U . . . V E N D U IHgfgS&RÏ 
S T - H E N R I , condo 3 7 1 , * ^ * * * * ^ 
nietro, Ideol pour pied 
couple . L U . . . V E N D U 

S T M A R G U E R I T E , 
c h a m b r e s , 7 a c r e s 
58,0001. LU. . . V E N D L 

S T - S A U V E U R , FofOe' 
chaleureuse avec g/t 
arbres matures, très p. 
le Plus recherche de . 
o dlslonce de marchr 
les commodités. LU.. . V 
7111 

S T - S A U V E U R , M o n t . 
cholet suisse, d lreclen 
pentes, orond solar ium 
noramlquc. 3 c h a m b r e ' 
2 salles rie ba in , so-
m e u b l é . 1195,000. L U 
285-7111 

115 LAU 

A M O N T R O L L A N D , P 
seulement J/9,000, su 
boisée de 8000 pl co 
dence d e près de 1 0 
plancher sur J e t o g i 
I m p e c c o b i e . L U - . VJSN 

VENDU! 
Dans le monde de riniihbbilier. quand il . lour après jour. La Presse vous met en 
s'aiiit de vendre , de louer ou d'offrir s e n i e e s contact avec plus d'un demi-million0 

et produits, le plus diftieile e'est d 'atteindre d'acheteurs sérieux. Un seul numéro à 
les bons clients. Cependant, le plus facile re teni r : le 2 8 5 - 7 1 1 1 . Sitôt lu... sitôt vendu ! 
pour nous c'est justement de les rejoindre. ' S i m r e c N A P I U H U I V W » . imso M I T lu limite t o t a l . 

Calculez-le 
comme vous voulez... 

Vous êtes gagnant à acheter une résidence 
de la Phase VI du Sanctuaire du Mont-Royal. 

C ' es t un c a l c u l e n 
deux étapes. 
Add i t i onnez la v u e 
spectaculaire qu'of­

fre la Phase VI maintenant en 
réalisation, le mode de v ie du 
Sanctuaire, la grande super f i ­
cie des résidences, le design 
et la qualité des finis... 

Rajoutez-y, lors d 'une 
visite, tous les détails qui ren­
d e n t c h a q u e r é s i d e n c e si 
attrayante... 

C a l c u l e z - l e c o m m e 
vous voulez: 244 0 0 0 $ et + 
p o u r 2 c h . à c o u c h e r e t 
263 500S et + pour 3 ch. à 
couche r , c ' e s t peu . . . pou r 
autant. 

À l ' heure ac tue l l e , le 
choix est grand. Mais ne vous 
é tonnez pas q u e les rés i ­
dences de la Phase VI t rou­
vent preneurs rapidement. 

le sancTuaioe 
du mont-royal LE M O D E DE V IE D ' A U J O U R D ' H U I 

P H A S E V I E N R É A L I S A T I O N M A I N T E N A N T 
C O N D O M I N I U M S PRIVILEGIES E N BORDURE 
B U R E A U DE VENTE fi:O0. C H E M I N D E A C O N 
DE P H E H RENCE bUR R E N D E S V O U S 

E N V E N T E 
OUEST D ' O U T R E M O N T 
M O N T R E A L 15141 ^ 8 - 6 0 0 0 

? C H A C O U C H E R 2 4 4 0 0 0 $ 
3 C H A C O U C H E R 2 6 3 5 0 0 $ 
P E N T H O U S E S 4 6 9 0 0 0 $ + 

I C H A T E A 

C O N D O M I N I U M S 
Les appartements tont lace au fleuve 

T p y ï 
PÉ 

MAQUETTES SUR PLACE 
i l'ont j - C j n « r 

"S 

H E U R E S D E V I S I T E : 

U N E R E . L , S . r , 0 » 0 6 ^ " ^ " " " " " 

C O N S T R U C T I O N S S O U V E N I N C . r . r i . d , d i m . ' n c h e 
î l e t 3 h » " T 7 " h 

L BUREAU DES VENTES ( 5 1 4 ) 442"3630 
C O I N S T C H A R L E S ' E T L A F A Y E T T E , L O N G U E U I L ( Q U E B E C ) 

http://anuta.se


J 1 6 LA PRESSE, MONTREAL. SAMEDI 29 OCTOBRE 1988 

Les ventes de 
• Les ventes de titres hypotnê-
ca i res LNH (loi n a t i o n a l e su r 
l'I labitution) ont dépassé le mil­
liard de dollars, moins de deux 
ans après la création et le lance­
ment de ce nouvel instrument de 
placement. 

Le ministre fédéral de l'habita­
t ion, | ohn McDermid soul igne 
que: «grâce aux titres hypothécai­
res, nous avons créé une nouvelle 
source de fonds hypo théca i r e s 
qui nous permet de remplir notre 
rôle en favorisant davantage l'ac­
cession à la propriété pour les Ca­
nadiens». 

Les titres hypothécaires LNH 
représentent un placement dans 
un bloc de créances hypothécai­
res assurés et de premier rang sur 
des propriétés résidentielles. Ces 
titres sont assortis de la garantie 
du gouvernement pour le paie­
men t ponctuel de pr inc ipa l et 

hypothécaires dépassent $1 milliard LES TTTRES HYPOTHÉCAIRES LNH 
IMTERCT CUMULATIF DE TOUTES LES ACTIONS 
PAR TRIMESTRE fntêr te67-octotxl 1568 

Le ministre d'État à l'Habitation et au Commerce extérieur, M. 
John McDermid 

d'intérêt. Il s'agit là des seuls pla­
cements souligne le ministre, à 
l'égard desquels l'assurance et la 
g a r a n t i e son t f o u r n i e s pa r la 
SCHL. 

Le commerce des titres hypo­
thécaires LNH se fait maintenant 
sur les marchés hors cote, ce qui 
signifie que les détenteurs peu­
vent les vendre avant l 'échéance 
à leur juste valeur marchande. 
C'est un attrait particulièrement 
intéressant pour les investisseurs. 

Les invest isseurs sont égale­
ment attirés croit John McDer­
mid: «d'une part par le taux d'in­
térêt nominal qui est supérieur au 
taux de rendement des obliga­
tions du gouvernement du Cana­
da et d 'autre part par la garantie 
de paiement ponctuel qui repré­
sente une source sûre de revenus 
mensuels». Le ministre de l 'habi­
tation croit que: «grâce aux titres 

hypothécaires, la SCHL procède à 
un mode de financement plus 
économique à l'égard du loge­
ment sans but lucratif. Ceci a 
pour effet de réduire les coûts de 
subvention du programme gou­
vernemental en terme de loge­
ment social». 

N I 
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S A I N T - L A M B E R T 

V O I C I L A 3 * P H A S E DU R I V E D R O I T E 
C o n d o « Lo Ri vu D r o i t * 
8 , R i v o n i d e D r i v . ' 
b u r e a u 5 0 8 
S a i n t - L a m b e r t 
[ 5 1 4 ) 6 7 1 - 0 1 4 2 
S o m a i n o : 1 2 h 6 1 9 h 
W e t k . o n d : l l h à ] 7 h 

dans 

d'intérêt sur 
hypothèque 
disponible 

(Taux Mijct à changement 
sdn» preavit) 

• Site privilégié en bordure de 
la rivière 

• Vues magnifiques grâce au 
concept "Panorama 
nord-sud" 

• 2 à 4 terrasses par unité 

• L'ascenseur ne dessert que 
deux unités à chaque étage 

O N D O M I N I U M S 

Bureau des ventes 
2100, boulevard Lévesque (pont Papincau) 

Duvernay, Laval 

(514) 629-0326 
Heures d'ouverture 

Du lundi au jeudi : I3h à 20b 
Les samedis cl dimanches : I2h à 17h 

Hfcc 

m Le BourgNeuf 
UN NOUVEAU QUARTIER A VILLE LE GARDEUR 
Onze constructeurs expérimentés 
se sont concertés pour créer 
un concept avant-gardiste 
de quartier: 

• grand choix de maisons 
a partir de 60 200 S i 
secteur prestigieux 
maisons de 100 000 S et [ 
plus (terrain en sus); 

HABITEZ VOTRE MAISON. 
• Maisons unifamiliales à partir de | 

595 S par mois 
(taux d'intérêt de 1 0 % et 
comptant de 10%). 

I Conception moderne et 

construction solide. I Magnifiques terrains. 

À PARTIR DE 595 $ PAR MOIS 

• vie communautaire active et 
humaine; 

B plusieurs maisons modèles 
différentes à visiter; 

I à proximité du centre-ville 
de Montréal; 

M abondance des espaces 
verts. 

Garantie de 5 ans par 
IAPCHQ 
ou par la Fédération des 
constructeurs du Québec. 

Ja. p. 

3 S 
AUTOROUTE 40 

RIVIERE LASSOMPTIONI 
3i m 
o z 

REPENTIGNY 
SORTIE 100 

BOUL LACOMBE 

< ] ' K M > 

VOIE FERREE 

(_ a 
> o 

• ' c 

zs 
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Le BourgNeuf, c'est un milieu de vie favorable à votre plein 
épanouissement et à celui de votre famille, des espaces verts, 
une vie communautaire dynamique et humaine, bref un 
environnement agréable, un lieu où l'on prend le temps de se 
parler et de respirer le bon air. 

VENEZ VOIR NOS NOMBREUX MODÈLES. 

HEURES DE VISITES: lundi au jeudi 13h à 17h, 
soir de 19h à 21h, sam. et dim. 13h à 17h. 

SITES 
EXCEPTIONNELS 
A LAVAL 

MODÈLES 
Air climatisé - Insonorisé - Piscine - Stationnement ext. - Foyer 

ou ascenseur -Unités de coin disponibles... 

7 
FABREVILLE LES TOURS DU VIEUX FABRE 

HORAIRE: Lundi au jeudi 
1 3 h à 1 7 h 
19 h à 21 h 

Samedi et dimanche 
1 3 h à 1 7 h 

Représentantes: Mireille Verdi 
Suzanne LePage 

Bureau des ventes - Tél.: 628-0008 
672, montée Montrougeau 

#203, Fabreville 
Intersection bout. Dagenais et montée 
Montrougeau. 

LAVAL-DES-RAPIDES/CHOMEDEY ALLEE DES CLAIRES FONTAINES 

HORAIRE: Samedi et dimanche 
de 13 h à 17 h 

Lundi au vendredi 
sur rendez-vous 

R e p r é s e n t a n t s : 
F r a n c i n e Hervé Emile El Tav.il 
963-2255 ( rés . ) 259-9911 ( rés . ) 

Bur. d e s v e n t e s : 633-1199 
S i è g e social: 629-7424 

1639, M c N a m a r a 
(coin boul. Laval près de St-Martin) 

OCCUPATION 
IMMÉDIATE 

LOTrflTREGIHl 50% 
V E N D U 

PRIX À PARTIR DE 

1 2 5 0 0 0 $ 
PENTHOUSE 

Prix à partir de 

2 0 0 000$ 
8255, BOUL. SAINT-LAURENT 

BROSSARD 
(Pont C t iomplo in , vo ie d o serv ice. Route 
1 3 2 O u e s t , jusqu 'à Saint -Lourent) 

FRAIS DE CONDO 

GRATUITS 
POUR 1 AN 

AUX 10 PREMIERS 
ACHETEURS 

6 T R U S T 
G E N E R A L 

Le maître courtier 

— Piscine intérieure, bain tour­
billon 

— S a u n a , sa l le d ' e x e r c i c e s , 
terrains de tennis 

— Gicleurs, système de clima­
tisation 

466-2644 466-7350 
CARMEN ALLEN 
LAUZON MCLAREN 

J j y PROJETS REPRÉSENTÉS PAR LES IMMEUBLES CAMARGE LTÉE, crt 
W ; une filiale du GROUPE LUNFBOURG LTÉE ( 6 2 9 - 7 4 2 4 ) 

http://Tav.il

