Carine Perrier et
Mario Blain
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. GESTION JUNO

et son président,

Jacques Loiselle, saluent avec
fierté les 20 ans Vexistence du
Centre de ['auto Mario Blain.

L'an 2000, chiffre magique, chiffre
que je ne pourrai jamais oublier. Apres
avoir eu une surprise-partie pour |'été de
mes 40 ans, nous fétons maintenant mon
équipe et moi notre 20" anniversaire en
affaires. Jour aprés jour, nous avons mis en
place tous les moyens disponibles pour
toujours répondre aux attentes de notre
clientéle. Nous avons sans cesse acquis
les connaissances et les équipements

«Depuis plu\ivur.\ années, j'ai en f\muwup

de plaisir a te supporter. A partir des régates jusqu’au
nouvean concessionnaire KIA, j'ai suivi ton cheminement.
e conseiller et tépauler dans tes entreprises
ont toujours fait parti de mes préoccupations.
Bon succes a toi et ton éuipel»

Jacgues . Loiselle

—— ultramodernes dans le but de bien réparer
vos véhicules. Aujourd’hui, aprés 20 ans,
c'est @ nous de vous dire vingt millions de
fois MERCI de nous avoir fait confiance

; pendant ces 20 belles années. Grice a
' votre complicité et a la confiance que vous
; nous avez témoignée, nous sommes devenus le centre de carrosserie le plus moderne et
«Nos meilleures chances le plus fréquenté de la région. Notre partenariat avec la plupart des compagnies
de succes a Mario Blain d’assurances nous prouve que tous les efforts mis en place ont porté fruits. A partir
ot o L 2 d’aujourd’hui, nous continuons de grandir avec vous, nous sommes toujours numéro |
et son equipe. Le passe en carrosserie, nous venons de développer un centre complet de multi-services, et nous
étant garant del avenir, avons acquis une concession KIA. Bref, nous travaillons dans un seul but, vous satisfaire
nous sommes confiants PRUERIRT IS SB M. o - .
SERVICES J il En terminant, j'aimerais remercier tous les commanditaires qui ont rendu cette parution
e volre reussite.» possible, sans eux le succes de notre entreprise ne serait par le méme.
DINVESTISSEMENT " i »
|
| ROYAL UN GROS MERCI A TOUS

]
RBC Dominon valeurs mobiliéres inc. DU FOND DU COEUR !

203, boulevard Laurier, bureau 100, Beloeil . /ﬁ”,('() .()6/”;”
Tél.: 536-1601 / 536-1602

* L'Oeil Régional

D2 +Samedi 28 octobre 2000

SOCIETE EN NOM COLLECTIF \ :
COMPTABLES AGREES '\
Gérald Biais jr, C.A. ' | ASSURANCES GENERALES:
Gérald Blais sr, C.A. b = L Auto & o
Pierre Blais, C.A. ' * Résidentiel SERVICES FINANCIERS:
) - b+ Commercial  * Assurance-vie
\ - * Industriel * Assurance collective
* Services comptables ' ~) * Voyage * Placements
* Fiscalite personnelle \D «En répondant adéquatement
i-—--"--' a vos besoins d assurance, nous avons la
* Fiscalité COprI’QﬂVG e conviction de participer a votre succes.
— - Félicitations pour votre
 Expertise comptable 20e anniversaire!»
* Vérification
«Féliedations powr vos

289, boul, Laurics
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20 annbes do sucess en atfpines»

(450) 467-4777

155, rue Brunelle, Beloeil s . i (; |
Téléphone : (450) 467-7979 (450) 41-1767
Télécopieur : (450) 467-8351 29, Périgny. # 2

Courriel: g.blais@qc.aira.com 8 (

1-800-467-3067




Département de peinture

E DE L'AUTO

Mlzario II llll

Stéphane Dufresnes, Michel Ganepy.AYvan Gariépy

Département de carrosserie

anniversaire

Une équipe dynamique!

Un service personnalisé! ® Un accueil chaleureux! ® Une vaste expérience!

Département de service

Philippe Maryuma-Cyr, Yves Leclerc, Pierre Lacerte

Directeurs de service

Yves Leclerc, André Pelletier, Michel Gariépy
(Colette Lemay absente sur la photo)
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PEINTURE
ET CARROSSERIE
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1303, avenue Thibault. Saint-Hubert * (450) 443-1444

Pieces 6 autos neuwes et usogees
PIECES PAUTO ; -Pieces de corossene
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' -Service de redressement de chasss 4
«Not weillewns voeuw a { équipe de 8

Mario Bloin. pour. son 20 anviveraive»
‘ARA ' . T

655, boul. laufier, Ste-Madeleine
(450) 774-8551 + (514) 875-8551  1-800-465-5253

{ R ‘1‘

«Nous sommes fiers de participer @
Félicitations pour vos vingt ans

RADIATEURS
J.P. SIGNORI INC
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157. boul. Laurier, Saint-Basile-le-Grand * 461-1231-2

carrosseries les
moderne au Quebec

Malheureusement vous avez un accident. Votre voiture est
endommagée, vous étes sur la panique, décu, inquiet, bref rien de
réconfortant. Voici un résumé des événements au Centre de l'auto
Mario Blain lorsque votre véhicule y est amené:

- Vous serez accueilli par des gens
qualifiés dans un endroit propre ou
vous serez a | 'aise.

- Notre évaluateur en chef se fera un
plaisir de vous faire une estimation
précise et informatisée dans un
endroit réservé a |'estimation. Des
images des dommages sont
envoyées par voie électronique
directement a votre compagnie
d'assurances.

- 10 voitures de courtoisie récentes
sont a votre disposition lors des
réparations effectuées a votre
véhicule.

Une équipe de 4 carrossiers
totalisant 40 années d'expérience, et
4 bancs de redressement sont a leur
disposition pour la réparation des
dommages que votre véhicule a
subis.

Irencz

- Une autre équipe de 3 peintres
totalisant 45 années d'expérience,
avec 2 chambres a peinture
informatisées et sophistiquées, se
feront un devoir de repeindre les
parties endommagées de votre
véhicule avec une précision
surprenante.

- Aucun véhicule n'est livré sans un
nettoyage complet intérieur et
extérieur et une vérification précise.

Bref, nous savons tous qu'avoir un
accident n'est pas une partie de
plaisir, mais au Centre de |'auto
Mario Blain, nous ferons tout ce qui
est dans la mesure du possible pour
vous rendre heureux. Merci!
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CENTIE DE L'AUTO

Mario Blain.

Aprés avoir fait la pluie et le beau temps sur I'eau
a bord de son célébre bateau, Canada Boy, aprés
avoir participé aux Régates internationales
partout au Canada et aux Etats-Unis, entre 1984
et 1992, Mario Blain pilote aujourd’hui son
entreprise, le Centre de I'auto Mario Blain.

Mario Blain doit beaucoup a son pére et a son grand-peére. Il leur doit
non seulement les succes qu'il a eus en course de bateaux, mais
aussi sa passion pour I'automobile et sa profession de carrossier.
C'est par la force des choses que Mario Blain est devenu un
spécialiste de la carrosserie. A |'époque, son grand-pére Zoél
Demers, avait un atelier de carrosserie dans ce qu'on appelle le
Vieux McMasterville, qu'il louait a un autre carrossier.

A la méme époque, Mario Blain n'avait que |18 ans et étudiait pour
devenir avocat. Pour payer ses études, il travaillait pour les
Ambulances Demers, Il était responsable des systémes électriques
des véhicules assemblés.

Mario connaissait trés peu de choses en carrosserie jusqu'au jour
ou: «Paul Demers m'a mis un fusil & peinturer dans les mains et m'a
dit de peindre I'intérieur des ambulances», se rappelle-t-il avec un
air encore surpris.

En 1980, le grand-pere de Mario Blain est allé retrouver son petit-
fils pour lui annoncer qu'il lui

vendait immeédiatement son

anniversaire

Du Canada Boy au Centre de l'auto

21 ans pour se lancer dans la compétition, si bien qu'il passait plus de
temps sur I'eau que dans son garage. «)'étais quatre jours par semaine i

m'occuper
de mon
bateau et
trois jours
seulement
a voir 3
m o n
garage»,
raconte-t-
il Les
années
filaient et
Mario Blain
obtenait
toujours de
meilleurs
résultats,
si bien qu'il
a atteint

une des catégories les plus relevées d’hydroplanes,
Grand National. «Une classe ol
j'atteignais des vitesses de pointe de 150 milles a
I'heurex, souligne-t-il.

la classe

régates. C'était toute ma vies, raconte-t-il avec beaucoup d’émotion

Il dessine le Centre de I'auto...

De retour a temps plein dans son garage, en 1993,
Mario Blain a tot fait d'avoir des projets
d'agrandissement. En 1995, il 2 eu une décision a
prendre quand un entrepreneur lui a offert un
terrain ou il pourrait construire un garage plus
spacieux. «Je suis allé voir ce terrain, |'y ai marché
marché et marché tout en visualisant le garage
Apres avoir demandé conseils @ mon oncle
Jacques Loiselle, j'ai décidé d'acheter le terrain
pour batir le Centre de l'auto Mario Blains
raconte-t-il

Il s’est mis a sa planche de
travail pour dessiner lui-
méme les plans. Le garage

garage a bon prix. «Je n'avais
que 20 ans. Me lancer en
affaires a cet dge avec peu
d’argent s'avérait un gros
défis, raconte Mario.

Initiation au bateau...

Sa passion pour le bateau est
apparue dés |'dge de 7 ans.

Mario Blain était attiré par les
courses de bateaux auxquelles
prenait part son grand-peére.
«Je regardais les films des courses de mon grand-pére et je
capotais», se souvient-il.

Et ce qui devait arriver, arriva. Il a acheté son premier bateau usagé 3

Un endroit accueillant

Y201 -BT-6Z9ZZY

Champion des Etats-Unis

Son bateau, c'était le célebre
Canada Boy avec lequel il a
remporté plusieurs grandes
courses dont sa premiére
dans I'lilinois. «Nous avons tout gagné ce qu'il y
avait & gagner. Nous étions numéro | aux Etats-
Unis et au Canada», lance-t-il fierement. «le
Canada Boy était le bateau de tous mes
commanditaires, le bateau des membres de mon
fan club, le bateau des gens de la région.» Mais a
ce moment-1a, il avait toujours son commerce. |l

adi faire un choix entre courir en bateau ou s'occuper davantage de son
entreprise. |l a opté pour le garage. «)'ai pris la bonne décision, mais

j'avoue que j'éprouve beaucoup de nostalgie quand j'assiste a des

Diane Houle, conseillére au service aux entreprises

Francine Lecavalier, conseillére au service aux entreprises

Gilles Guertin, directeur

du boulevard Laurier a
McMasterville a
sensiblement le méme
aspect que ce qu'il avait
dessiné

Spécialisé en carrosserie,
le Centre de I'auto Mario
Blain avait comme
principal client les
Ambulances Demers. «Au
départ, les ambulances
représentaient 90 pour
cent de mon chiffre

\typourd hui...

d'affaires», souligne-t-il.

Mario Blain s'est biti une solide réputation au point ou il a éte
reconnu par plusieurs compagnies d'assurances. Il est le seul centre
de carrosserie de la région a4 étre recommandé par le CAA
Aujourd’hui, les particuliers représentent 75 pour cent de sa clientele
Pour féter ses 20 ans d'affaires, Mario Blain agrandit son centre,
développe un multi-service et acquiert une concession Kia

Bref, le Centre de I'auto Mario Blain et son merveilleux personnel
qualifié mettront tous les efforts nécessaires pour offrir un endroit o
on pourra confier son véhicule en toute tranquillité d'esprit.

"Partenaire.de votre succes"

LA CAISSE POPULAIRE DE STE-MARIA GORETT! DE BELOFIL
285, boul. Cartier, Beloeil 450-467-9822
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CARMEL-

1l est toujours
agréable

de féliciter
* Pneus .
» Alignement une entmpme
* Freins

qui le mérite.

;l * Silencieux , \
z|[. * Suspension BON SUCCES!
o 557, houl. Laurier, McMasterville - 464-4141

LS

BARDIER

AUTOMOBILES INC,

VENTE D'AUTOS USAGEES

«Nous saluons votre détermination et
bon succes pour les 20 pmchames annees.»

; 431714-28-10GR

201, boul. Laurier, McMustérvulle . 446 4369 |

Station de service
Normand & Normand ...

«Nous sommes heureux de participer
au succes de votre entreprise,
a titre de fournisseur.

| ' Bon succes et félicitations pour vos 20 ans!»
Nous agrandissons

pour mieux vous
servir!

L'hiver s'en
| vient:Cestie TENS
i temps de |a pose eSS

t(ll'lﬂl DE L'AUTO

LA MULTIPLICITE DE NOS SERVICES:

Une lm
deeranqumeeue

Nous sommes en I'an 2000, on dirait que les journées n’ont plus
24 heures, on dirait que nous n'avons plus le temps de faire toutes les
choses que nous avons entreprises. C'est pourquoi, nous avons décidé
de vous rendre la tiche plus facile en vous offrant un centre multi-
service ou on pourrait méme dire tout, tout, tout sous le méme toit.

Voici la liste de tout ce qu'on peut vous offrir au Centre de |I'auto Mario Blain
dés maintenant:

SERVICE DE CARROSSERIE
SERVICE DE MECANIQUE

REPARATION DE PARE-BRISE
NETTOYAGE INTERIEUR ET EXTERIEUR
POLISSAGE COMPLET

CIRAGE

DEBOSSELAGE SANS PEINTURE

VENTE ET INSTALLATION DE PNEUS
SERVICE DE PIECES

SERVICE D'ACCESSOIRES
ATTACHE-REMORQUES

PRODUITS FIBROBEC

VENTE DE VOITURES NEUVES ET USAGEES
CONCESSIONNAIRE KIA

BREF, TOUT, TOUT, TOUT SOUS LE MEME TOIT

—

{AUTOPRO

«La qualité de nos produits
rencontre votre souci d'excellence.
Félicitations pour vos 20 ans d'expérience!»

UAP BELOEIL
195, L'Heureux O., McMasterville

467-9950
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LES AMBULANCES PAUL DEMERS & FILS:

indispensable
Nous sommes en 1995, un mardi soir du mois d’'aodt, je suis sous-
traitant pour les Ambulances Paul Demers & Fils, je m'occupe de
leurs travaux de carrosserie, mais dans leurs locaux. A la fin de ma
journée, je rencontre Yves Demers et je lui demande ce qu'il pense de
mon projet d'ouvrir un gros atelier de carrosserie et d'y effectuer
leurs travaux de carrosserie. Un mois plus tard je suis convoqué par

Paul et ses trois fils pour me demander si j'étais sérieux a propos de
mon projet.

I'auto Mario Blain, que ce soit sur le
plan de la qualité, du service, ou
méme lors des visites de leurs
clients, Mario Blain est fier de

Le 1” janvier suivant le Centre de
I'auto Mario Blain ouvrait
officiellement ses portes. 40
cubes d'ambulance sont

stationnés a l'intérieur de mon
batiment préts a étre peinturés.
Depuis cette date, environ 500
cubes d'ambulance ont été
peinturés par nous sans compter
toutes les ambulances
accidentées et toutes les piéces
servant a leur fabrication.

Une complicité incroyable s'est
développée au fil des ans entre le

participer a la construction des
ambulances. Il est aussi convaincu
que la décision prise par les Demers
d'envoyer leurs travaux de
carrosserie au Centre de I'auto fut la
bougie d'allumage de son
entreprise. «En espérant avoir la
chance de travailler avec vous
encore longtemps, Messieurs
Demers, je vous dis merci».

groupe Demers et le Centre de

Certifiée
ATTITUDE CLIENT wc

«Nous nous associons a tous les autres
fournisseurs pour vous féliciter de vos 20 ans
d'existence et vous souhaiter tout
le succes possible.»

1505, rue de I'Industrie, Beloeil * 464-2511

Une qualité Terrains boisés
de vie... 1500'/ carrés et plus
Une qualité au pied du
de construction... Mont-Saint-Hilaire

Déja 20 ans!
Maintenant concessionnaire KIA!

| En achetant une KIA, il vous reste du budget
| pour une propriété dans le Boisé ensoleillé!

| SERTAL CONSTRUCTION INC. et DATA CONSTRUCTION INC.

970, rue Des Martinets _MaBmety
Mont-Saint-Hilaire B\
(450) 446-5708 o

«En tant que leader canadien de la fabricatio
d'ambulances, nous sommes fiers d'étre associés
a une équipe aussi dynamique et professionnelle
que celle de Mario Blain et nous lui souhaitons

la meilleure des chances pour l'avenir.»

28, Richelieu, Beloeil
467-4683

www.demers-ambulances.com
E-mail: demers@demers-ambulances.com
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CENT3E DE L'AUTO

vlb Vario Bl:ain.

anniversaire

Né a St-Hilaire le 11 juin 1960, il a demeuré a McMasterville jusqu’a I'dge de 7 ans et i Beloeil jusqu’a I'dge de 20 ans. En 1980, Mario fait
I"acquisition de son premier garage et presque en méme temps achéte son premier bateau de course. Dés le début, L'Oeil Régional suit la jeune
carriere du pilote d’hydroplane. En 1988, il met a profit son expérience de pilote pour orchestrer une démonstration d’hydroplanes sur la riviére
Richelieu a la hauteur de Beloeil. Un an plus tard, il contribue a lancer les Régates a Beloeil qui ont eu lieu entre 1989 et 1992,

Tout le monde se souvient des foules immenses longeant le Richelieu.
Mario Blain est une vedette locale, il est de toutes les compétitions et
expositions pour bateaux. En 1991, il prend la décision de se retirer de la
course pour s'occuper davantage de son commerce. Une offre irrésistible
repousse toutefois les plans de retraite du rapide coureur. Trois hommes
d'affaires de la région soit, Gilles Brodeur, Robert Cabana et Robin Demers
lui offrent de I"aider a trouver des commanditaires pour I'achat d’un bateau
neuf. «Je n'ai pu résister», explique Mario Blain.

En plus d'avoir été pilote, Mario Blain a aussi été directeur des courses,
président de la Fédération nautique du Québec et il a également siégé au
sein de la prestigieuse American Power Boat Association.

En 1993, il a été commentateur au Réseau des sports (RDS) pour les
courses d'hydroplanes au Canada.

En 1994, Mario commence a investir toutes les énergies et tout le temps
qu'il mettait aux courses dans son entreprise. Tout son coeur y était
consacre et toutes les occasions étaient bonnes pour faire valoir son
entreprise, toujours honnéte au service des gens de la région. Tous ses
travaux de construction et d'agrandissement ont été réalisés par des gens
locaux.

Dans l'industrie de la carrosserie, il devient vite un leader sous la banniére

Spécialiste
de la peinture
et de la

e

teinture

FINI DE MAITRE

! Changez de décor
par la couleur

Nos superbes couleurs
sont.un délice pour les yeux!

n 2e peinturex 000 fier détre associé |

qumeequipegagnante. Bon succes!

955§, BERNARD4PILOI~{/ o~
BELOEIL, 446-725 | -=u
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Autopro carrosserie. || mérite un poste au comité consultatif, il est aussitét
nomme vice-président de I'Association des carrossiers professionnels du
Québec. Il assiste a de nombreux congrés dans le seul but de faire avancer
I'industrie de la carrosserie.

La Chambre de Commerce de la Vallée du Richelieu est un incontournable
pour son entreprise, avec tous les contacts positifs lors des déjeuners, diners
ou autres activités. Aujourd’hui, Mario est coprésident de la Campagne de
recrutement, et il trouve inexplicable que quelques commerces n'en fassent
pas partie. La force d'une entreprise, c'est de travailler avec d'autres
entreprises pour apprendre, échanger, se créer une force pour faire valoir ses
convictions, ses idées. Faire partie de la Chambre de commerce, c'est un
«must» et selon Mario Blain, I'achat local aussi. «Le plus bel exemple que je
peux vous donner, c'est I'association de trois commerces de la région soit
Marchés Pepin IGA avec comme président Bernard Pepin, les assurances
Lepelco, Marc St-Pierre comme président et le Centre de I'auto Mario Blain
qui se sont unis pour faire tirer une voiture RIO de KIA le 17 décembre
2000.»

Mario Blain I'affirme, nous sommes dans une région fantastique, les gens
sont honnétes et ils encouragent beaucoup les commerces locaux, a nous de
ne pas les décevoir.

PLAN D’AMENAGEMENT
AMEUBLEMENT

POSTE DE TRAVAIL
FAUTEUIL ERGONOMIQUE

«NOUS SOMMES TOUJOURS
FELICITATIONS POUR VOS

HEUREUX DE PARTICIPER
A VOTRE SUCCES PAR LA
QUALITE DE NOS SERVICES.»

329, DUVERNAY
BELOEIL
J3G 5S8
(450) 464-1072

SENSIBLES AUX EVENEMENTS HEUREUX.

20 ANS EN AFFAIRES. NOUS SOMMES

431722.28-10GR
R ———
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"anniversaire

Agrandir pour
mieux vous servir

Depuis 1988, Mario griffonne des bouts de papier et
visualise son agrandissement mais il hésite car il ne se sent pas
tout a fait prét, mais a la fin de l'année 1999 il est prét et sait
que I'an 2000 s’en vient ainsi que ses 40 ans.

Il se dit que c'est maintenant ou
jamais. Apres avoir discuté avec
quelques entrepreneurs, il
décide de donner le contrat a
Construction Brault & Fils en
s'assurant que les sous-
traitants soient de la région. Les
travaux ont commencé en
novembre 1999 pour se
poursuivre en mars 2000.
L'agrandissement totalise 5400
pieds sur 2 étages et un sous-
sol. 5 portes de garage sont
ajoutées ainsi qu'un
département réservé a
I'estimation des véhicules
endommagés. Au sous-sol, un
important département de

pieces et d'accessoires, et au 2°
étage, 2 bureaux
d'administration et une
cafétéria.

Bref, tout est en place pour
vous offrir un service
professionnel des plus
personnalisés.

P.S. Merci a Construction
Brault & Fils, a la Caisse
populaire Ste-Maria Goretti et
a toutes les personnes qui de
prés ou de loin ont econtribué a
la réalisation de ce beau projet.

g ; s
G “NO ‘ ".,,rrl S0 NSS

« - lne ambran‘é‘gsé"‘jg r ]g
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225. boul. Cartier, Beloeil » 467-5249

N e 18

iy \)mbd(fbu(ﬂul ‘

m)»»)»z,‘

«Nous sommes heureux
de participer a l'expansion
de votre entreprise.
Bon succes!»

6 (0 +0007 21G010 §7 IPIURS « [RUOIEIY [19(), ]

767, rue Principale, Saint-Dominique Tél.: 773-2591

 Brault et Fils inc.
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b Mario Blain.

anniversaire
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CONCESSIONNAIRE KJA:
Un reve devenu realite...

De toutes les personnes travaillant dans le domaine de I'automobile, qui n'a pas révé un jour de posséder sa propre
concession automobile? En mars 2000, je recois la visite de M. Michel Giroux, directeur régional pour Kia Canada, il vient me
rencontrer et m'expliquer que selon les recommandations de plusieurs personnes, il serait trés intéressant d'implanter une
concession KIA dans mes locaux. Pendant que M. Giroux me fait part de tous les détails, j'entends une petite voix, celle de
mon pére décédeé et qui a I'époque était «top» vendeur chez Ford, qui me dit: «Vas-y, c’est bon, jeteledisc’est bon.

Mais vous savez que rendu a 40 ans, on hésite beaucoup. C'est
alors que mon questionnement a commencé. J'ai rencontré
plusieurs personnes directement impliquées dans mon entreprise
telles que ma conjointe, mon directeur de Caisse populaire, mon
comptable, mon oncle Jacques Loiselle, mon voisin, mes amis et
surtout toute mon équipe pour connaitre leur opinion, et s'ils
etaient prets a faire le grand saut avec moi. La réponse de tous ces
gens fut affirmative. Je me sentais encore insécure face 2 la
situation, c’est alors que je suis alle frapper aux portes des gens
qui avaient acheté des voitures KIA pour connaitre leurs
impressions. A ma grande surprise, toutes les personnes
interrogees etaient extrémement satisfaites de leur acquisition.
C'est a ce moment que nous avons décidé de nous lancer dans le
projet et a la suite de légéeres modifications d'agrandissement
interieur, le 23 aoGt dernier, 52 véhicules occupaient la cour du
garage. Le défi était donc amorcé

produit, le fameux slogan est véridique: Enfin la qualité
accessible a tous

Présentement trois modeles sont disponibles: la RIO, la SEPHIA
et le SPORTAGE. Les véhicules KIA se démarquent déja dans
cette gigantesque industrie, mais les gens de KIA ne s'arrétent
pas la. Une intermédiaire, la MAGENTIS, devrait arriver dans
notre salle de montre en janvier 2001. Une van et une RIO
familiale suivront pour I'été 2001. Bref, de tout pour toute Ia
famille a des prix extrémement compétitifs. Ajoutez a tout ca.
notre service exceptionnel et vous avez la recette gagnante pour
faire I'acquisitiond’un véhicule KIA.

Sans oublier qu'avec la superficie totale de notre emplacement.

tous les équipements, les connaissances et le per: | mis a
votre disposition, nous sommes déja considérés le plus
gros concessionnaire KIA de la Rive-Sud.,

En la mémoire de mon pére, je releve ce no I; «Hé! que

Tous les gens qui me connaissent bien savent que si j'ai acquis  j'aimerais que tu soigla...» S

cette concession, ¢'est tout d'abord parce que j'ai confiance en ce =
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«Depuis 20 ans, Mario Blain et son équipe,
une combinaison gagnante. FELICITATIONS!»
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Les Supermarchés Pepm et son président Bemard Pepm, reconnazssent le courage de
Mario Blain. Apres 20 ans, la venue de KIA témoigne de votre détermination. Nous vous
considérons comme un actif pour la région!

Le Centre de l'auto Mario Blain, une équipe gagnante!

345 boul. Laurier, Saint-Hilaire « 464-2581 939 rue Guertin. Beloeil * 467-3341 825 boul. L'Heureux, Bt
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