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Carine Perrier et 
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G E STIO N  JU NO
et son président/ 

Jdqnes L o ise lle , s a lu e n t  a v e c  
fierté les 2 0  a n s  d'existence du 

Centre de km to Mdrio Bfdin.

«Depuis plusieurs années, j'ai eu beaucoup 
de plaisir à te supporter. A partir des repaies jusqu'au 

nouveau concessionnaire KIA, j'ai suii'i ton cheminement.
Te conseiller et t ' é p a u l e r  dans tes entreprises 
ont toujours fa i t  parti de mes préoccupations.

Bon succès à toi et ton euipe!»
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SERVICES
D'INVESTISSEMENT

ROYAL

«Nos meilleures chances 
de succès à Mario Blain 
et son équipe. Le passé 
étant garant de l'avenir, 
nous sommes confiants 
de votre réussite.»

RBC Dominon valeurs mobilières inc.
203, boulevard Laurier, bureau 100, Beloeil 
Tél.: 536-1601 / 536-1602

431727-26-10GR

G. Blais & Associes
SOCIÉTÉ EN NOM COLLECTIF

COMPTABLES AGRÉÉS

G érald  Blais jr, C.A.
G éra ld  Blais sr, C.A.

Pierre Blais, C.A.

• Services comptables

• Fiscalité personnelle

• Fiscalité corporative

• Expertise comptable

• Vérification

155, rue Brunelle, Beloeil 

Téléphone : (450) 467-7979 
Télécopieur : (450) 467-8351

Courriel: g .b la is@ q c.a ira .com

UN  GROS MERCI À TOUS 
DU FOND DU COEUR !

t  Ma/'io Œ faù i

a n n iv e rsa ire. 1 tarin tt/uiu

président
L’an 2 00 0 ,  chiffre magique, chiffre 

q u e  je ne pourrai jam ais  oublier.  A près 
avoir eu  une  su rp r ise -p a r t ie  po u r  l’é té  de 
m es  40  ans, n o u s  f ê to n s  m a in te n a n t  m o n  
éq u ip e  e t  moi n o tre  20 '  anniversaire  en 
affaires. Jour ap rès  jour, n o u s  avons  mis en 
p lace to u s  les m o y en s  d ispon ib les  pour  
to u jo u rs  répondre  a u x  a t t e n te s  de n o tre  
clientèle .  N o u s  a v o n s  sans  cesse  acquis  
les c o n n a is san ces  e t  les éq u ip e m e n ts  
u l t ram o d e rn es  d a n s  le b u t  de bien réparer 
v o s  véhicules. A u jo u rd ’hui, ap rès  2 0  ans, 
c ’e s t  à n o u s  de vo us  dire vingt mill ions de 
fois MERCI de n o u s  avoir fait confiance 
p e n d a n t  ces 2 0  belles an n é es .  Grâce à 
v o tre  complic i té  e t  à la confiance  q ue  vo us  

n o u s  avez  tém oignée ,  n o u s  so m m e s  d e v en us  le c e n tre  de carrosser ie  le p lus  m o d e rn e  e t  
le p lus  f réq u en té  d e  la région. N o tre  p a r ten a r ia t  avec la p lu p a r t  des  com pagn ies  
d ’a s s u ra n c e s  nous  p rouve  q u e  to u s  les efforts  mis en  place o n t  p o r té  fruits . À partir  
d ’a u jo u r d ’hui,  no us  c o n t in u o n s  d e  grandir  avec vous ,  n o u s  s o m m e s  to u jo u rs  n u m éro  I 
en  carrosserie ,  n ou s  v e n o n s  d e  déve lopper  un  c en tre  c o m p le t  de m u lti -se rv ices ,  e t  n o u s  
av o n s  acq u is  une  co n c ess io n  KIA. Bref, n o u s  travail lons dans  un  seul bu t,  v o u s  satisfaire 
p o u r  e n co re  au m o in s  50  ans.
En t e r m in a n t ,  j ’a im era is  rem ercier  t o u s  les co m m an d ita ire s  qu i o n t  rendu  c e t t e  p a ru t io n  
poss ib le ,  s a n s  eux  le su ccè s  de  n o tre  en trep r ise  n e  serait  par le m êm e .

289. bmll. L au r ie r  
Bclocil 

1450) 467-4777

225. ru e  Principale  
Sa in t-B asilc- lc-G rand  

(450)441-1767

ASSURANCES GENERALES:
• A uto  _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _
• Résidentiel SERVICES FINANCIERS:
• Com m ercial • Assurance-vie
• Industriel • A ssurance collective
• Voyage • Placem ents

«En répondant adéquatement 
à vos besoins d'assurance, nous avons la 

conviction de participer à votre succès.
Félicitations pour votre 

i n i i i i f  20e anniversaire!»



CEI1E9E DE L'AUEO
\  la  /  V/> tila in , anniversaire

Stéphane Dulresnes, Michel Gariépy, Yvan Gariépy
Philippe Maryuma-Cyr, Yves Leclerc. Pierre Lacerte

Département de peinture Département de service

Une équipe dynamique!
Un service personnalisé! •  Un accueil chaleureux! •  Une vaste expérience!

Départem ent de carrosserie Équipe de ventes Directeurs de service

■ H

et son personnel 
hautement qualifié

Éric Manseau, Patrick Robert, Maxime Dumas, Benoit Gauthier Olivier Poupart, Carine Perrier, Christian Tessier, André Imbleault Yves Leclerc, André Pelletier, Michel Gariépy 
(Colette Lemay absente sur la photo)
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655, bowl, laurier, Ste-Madeleine
(450) 774-8551 • (514) 875-8551 • 1 -800-465-5253

« Ê c e s  p  A l f r e d — —  
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LES
RADIATEURS
J.P. SIGNORI INC.

anniversaire y

'*A A X

O l l S
re c o n n a is s o n s

4505. avenue Thibault. Saint-Hubert • (450) 443-1444

157, boul. Laurier, Saint-Basile-le-Grand • 461-1231-2

L'une des 
carrosseries les plus 
moderne au Quebec

Malheureusement vous avez un accident. Votre voiture est 
endommagée, vous êtes sur la panique, déçu, inquiet, bref rien de 
réconfortant. Voici un résumé des événements au Centre de l’auto 
Mario Blain lorsque votre véhicule y est amené:

- Vous serez accueilli par des gens 
qualifiés dans un endroit propre où 
vous serez à l ’aise.
- Notre évaluateur en chef se fera un 
plaisir de vous faire une estimation 
précise et informatisée dans un 
endroit réservé à l ’estimation. Des 
im ages des dom m ages s o n t 
envoyées par voie électronique 
directement à votre compagnie 
d ’assurances.
- 10 voitures de courtoisie récentes 
sont à votre disposition lors des 
réparations effectuées à votre 
véhicule.
- Une équipe de 4 carrossiers 
totalisant 40 années d ’expérience, et 
4 bancs de redressement sont à leur 
disposition pour la réparation des 
dommages que votre véhicule a 
subis.

- Une autre équipe de 3 peintres 
totalisant 45 années d ’expérience, 
avec 2 chambres à peinture 
informatisées et sophistiquées, se 
feront un devoir de repeindre les 
parties endommagées de votre 
véh icu le  avec une p récis ion  
surprenante.
- Aucun véhicule n’est livré sans un 
nettoyage complet intérieur et 
extérieur et une vérification précise.

Bref, nous savons tous qu'avoir un 
accident n’est pas une partie de 
plaisir, mais au Centre de l'auto 
Mario Blain, nous ferons tout ce qui 
est dans la mesure du possible pour 
vous rendre heureux. Merci!

«Nous sommes fiers de participer 

Félicitations pour vos vingt ans

Établie depuis 
3 générations 
de père en fils

"jfM X
PEINTURE 
ET CARROSSERIE

«Nok uteiÆwa comc, à l  équipe, <k
Mania BlaiM, ftoun km 20 b  cuwcpuaiib»

-Admis et vente d'autos accidentés 
-Servitt de redressement de diossis

Tenez
avec nous

OARAOE ^mcomuMPi

VONXX

«Nous apprécions votre souci 
d’excellence

.programme qui-as'sùrc la conformité 
des activités des g a r a g e .s j^ e o m n m d é y ^ ^ ^ E A 11:.'

Lenvironnemcnt. l'cnvironncmcnt’c'st^ 
Smcnchesse,Gollectivcqu'il faurôavôir • v

pr()Lcgcr.iEnjfaisaritiaffairc axee un

É
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CEI1HE DE L'ÀUÎO
Mario H/ain anniversaire

Après avoir fait la pluie et le beau temps sur l'eau 
à bord de son célèbre bateau, Canada Boy, après 
avoir participé aux Régates internationales 
partout au Canada et aux États-Unis, entre 1984 
et 1992, Mario Blain pilote aujourd'hui son 
entreprise, le Centre de l’auto Mario Blain.

Mario Blain do it beaucoup à son père et à son grand-père. Il leur do it 
non seulement les succès q u 'il a eus en course de bateaux, mais 
aussi sa passion pour l'autom obile et sa profession de carrossier. 
C 'est par la force des choses que Mario Blain est devenu un 
spécialiste de la carrosserie. À l'époque, son grand père Zoel 
Demers, avait un atelier de carrosserie dans ce qu 'on appelle le 
Vieux McMasterville. q u 'il loua it â un autre carrossier.
A la même époque. Mario Blain n'avait que 18 ans et étud ia it pour 
devenir avocat. Pour payer ses études, il travailla it pour les 
Ambulances Demers II éta it responsable des systèmes électriques 
des véhicules assemblés.

Mario connaissait très peu de choses en carrosserie jusqu 'au jour 
où: «Paul Demers m'a mis un fus il à peinturer dans les mains et m'a 
d it de peindre l'in térieur des ambulances», se rappelle-t-il avec un 
air encore surpris.
En 1980, le grand-père de Mario Blain est allé retrouver son pe tit- 
fils pour lui annoncer q u ’il lui 
vendait immédiatement son 
garage à bon prix. «Je n'avais 
que 20 ans. Me lancer en 
affaires à cet âge avec peu 
d'argent s'avérait un gros 
défi», raconte Mario.

Initiation au bateau...

Sa passion pour le bateau est 
apparue dès l'âge de 7 ans.
Mario Blain était attiré par les 
courses de bateaux auxquelles 
prenait part son grand-père.
«Je regardais les films des courses de mon grand-père et je 
capotais». se souvient-il.
Et ce qui devait arriver, arriva. Il a acheté son premier bateau usagé à

I l  y a 20  ans...

2 1 ans pour se lancer dans la com pétition, si bien qu 'il passait plus de 
temps sur l'eau que dans son garage. «J'étais quatre jours par semaine à 
m 'occu per
d e  m o n  _______________________________
bateau et 
tro is jours 
seu lem en t 
à v o i r  à 
m o n  
g a r a g e » ,  
ra con te  t-  
i l .  Les  
a n n é e s  
f ila ie n t et 
Mario Blain 
o b t e n a i t  
tou jours de 
m e il le u r s  
ré s u lta ts ,  
si bien q u ’il 
a a t t e in t
une des catégories les plus relevées d hydroplanes, 
la classe Grand N a tiona l. «Une classe où 
j'a tte igna is des vitesses de pointe de 150 milles à 
l'heure», souligne-t-il.

Champion des États-Unis

Son bateau, c 'é ta it le célèbre 
Canada Boy avec lequel il a 
remporté plusieurs grandes 
courses dont sa première 
dans ['Illino is «Nous avons to u t gagné ce q u ’il y 
avait à gagner Nous étions numéro I aux États- 
Unis e t au Canada», lance-t-il fièrement. «Le 
Canada Boy éta it le bateau de tous mes 
commanditaires, le bateau des membres de mon 
fan club, le bateau des gens de la région.» Mais à 
ce moment-là, il avait toujours son commerce. Il 

a dû faire un choix entre courir en bateau ou s'occuper davantage de son 
entreprise. Il a opté pour le garage «J'ai pris la bonne décision, mais 
j'avoue que j éprouve beaucoup de nostalgie quand j'assiste à des

régates. C était tou te  ma vie», raconte t - i l  avec beaucoup d 'émotion. 

Il dessine le Centre de l ’auto...

De retour à temps plein dans son garage, en 1993, 
Mario Blain a tô t fa it d 'avo ir des projets 
d agrandissement. En 1995. il a eu une décision à 
prendre quand un entrepreneur lui a offert un 
terrain où il pourra it construire un garage plus 
spacieux. «Je suis allé voir ce terrain, j 'y  ai marché, 
marché et marché to u t en visualisant le garage 
Après avoir demandé conseils à mon oncle 
Jacques lo iselle , j'a i décidé d'acheter le terrain 
pour bâtir le Centre de l’auto Mario Blain». 

raconte t- il.
Il s 'est mis à sa planche de 
travail pour dessiner lui- 
même les plans. Le garage 
du boulevard Laurier à 
M c M a s t e r v i l l e  a 
sensiblement le même 
aspect que ce q u ’il avait 
dessiné.

Spécialisé en carrosserie, 
le Centre de l'au to  Mario 
B la in  a v a i t  c o m m e  
p r in c ip a l  c l ie n t  les 
Ambulances Demers. «Au 
départ, les ambulances 
représentaient 90 pour 
ce n t de m on ch iffre

d affaires», sou ligne-t-il.
Mario Blain s'est bâti une solide reputation au po in t où il a ete 
reconnu par plusieurs compagnies d assurances II est le seul centre 
de carrosserie de la région à être recommandé par le CAA 
Aujourd 'hu i, les particuliers représentent 75 pour cent de sa clientele. 
Pour fêter ses 20 ans d'affaires. Mario Blain agrandit son centre, 
développe un m ulti-service et acquiert une concession Kia.
Bref, le Centre de l'au to  Mario Blain et son merveilleux personnel 
qualifié m e ttron t tous les efforts nécessaires pour o ffrir un endroit où 
on pourra confier son véhicule en tou te  tranqu illité  d'esprit.

Du Canada Boy au Centre de faute

Diane Houle, conseillère au service aux entreprises 
Gilles Guertin, directeur 

Francine Lecavalier, conseillère au service aux entreprises

Un service personnalise'Un endroit accueillant
Peur tous vos besoins financiers
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UNI PRO
FREINS = H  

SILENCIEUX = g

<€NTfi€ DU PN€U|

CARMCI

• Pneus
• Alignement
• Freins
• Silencieux
• Suspension

I l est toujours 
agréable 

de f  
une entre 

qui le
BON SUCCÈS!

557, boul. Laurier, McMasterville • 464-4141

BARDIER
A U T O M O B I L E S  I N C ,

VENTE D'AUTOS USAGÉES

«Nous saluons votre
g

bon succès pour les 20 prochaines années# f

201, boul. Laurier, McMasterville

CEITCRB DE I/AUÎO
Min i» Hl» in anniversaire

LA MULTIPLICITE DE NOS SERVICES:

Une garantie 
de tranquillité et de 

satisfaction
Nous sommes en l’an 2000, on dirait que les journées n'ont plus 

24 heures, on dirait que nous n’avons plus le temps de faire toutes les 
choses que nous avons entreprises. C'est pourquoi, nous avons décidé 
de vous rendre la tâche plus facile en vous offrant un centre m u lti­
service où on pourrait même dire tout, tout, tout sous le même toit.

Voici la liste de tou t ce qu’on peut vous offrir au Centre de l'auto Mario Blain 
dès maintenant:

SERVICE DE CARROSSERIE 
SERVICE DE MÉCANIQUE 
RÉPARATION DE PARE-BRISE 
NETTOYAGE INTÉRIEUR ET EXTÉRIEUR 
POLISSAGE COMPLET 
CIRAGE
DÉBOSSELAGE SANS PEINTURE
VENTE ET INSTALLATION DE PNEUS
SERVICE DE PIÈCES
SERVICE D ’ACCESSOIRES
ATTACHE-REMORQUES
PRODUITS FIBROBEC
VENTE DE VOITURES NEUVES ET USAGÉES
CONCESSIONNAIRE KIA

BREF. TOUT, TOUT. TOUT SOUS LE MEME TOIT

I AUTOPRO
DETAILLANT

AUTORISE

AUTOPRO

«la qualité de nui produit! 
rencontre votre souci d'excellence. 

Félicitation! pour vos 10 ans d'expérience!»

#
UAP BELOEIL

195, L'Heureux O., McMasterville
467-9950

Station de service
Normand & Normand l,̂

«Nous sommes heureux de participer 
au succès de votre entreprise, 

à titre de fournisseur. 
Bon succès et félicitations pour vos 20 ans!»

Nous agrandissons 
pour mieux vous 

servir!

L'hiver s'en
vient: c'est le 

temps de la pose
des pneus

970. Bernard-Piion. McMasîerville 4 6 7 -0 3 5 43
17

18
-2
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LES AMBULANCES PAUL DEMERS & FILS:

Un atout 
indispensable

N ous som m es en 1995, un mardi soir du mois d’août, je suis sous- 
traitant pour les Am bulances Paul Demers & Fils, je m’occupe de 
leurs travaux de carrosserie, mais dans leurs locaux. À la fin de ma 
journée, je rencontre Yves Demers et je lui demande ce qu’il pense de 
mon projet d’ouvrir un gros atelier de carrosserie et d ’y effectuer  
leurs travaux de carrosserie. Un m ois plus tard je suis convoqué par 
Paul et ses trois fils pour me demander si j ’étais sérieux à propos de 
mon projet.

Le 1" janvier  suivant  le Cen t r e  de 
l ' a u t o  M a r io  Bla in  o u v r a i t  
o f f ic ie l lement  s es  por t es .  40  
c u b e s  d ' a m b u l a n c e  s o n t  
s t a t i o nn és  à l ' intér ieur  de mo n  
b â t i m en t  p r ê t s  à ê t r e  pe in tu ré s .  
Depuis  c e t t e  da te ,  environ 500  
c u b e s  d ’a m b u l a n c e  o n t  é t é  
pe in tu r é s  par  no us  s ans  com pt e r  
t o u t e s  l e s  a m b u l a n c e s  
a cc iden tées  et  t o u t e s  les pièces 
s e rvan t  à leur fabricat ion.
Une  compl ici té  incroyable s ' e s t  
développée  au fil des  ans  en t r e  le 
g roupe Demers  e t  le Cent re  de

l ' au to  Mario Blain, que  ce soi t  sur  le 
plan de la qual i té ,  du service, ou  
m ê m e  lors des  vis i tes de leurs 
cl ients ,  Mario Blain e s t  fier de 
par t ic iper  à la cons t ruc t i on  des  
ambu lances .  Il es t  auss i  convaincu 
que  la décis ion prise par  les Demers 
d ' e n v o y e r  l e u r s  t r a v a u x  d e  
carrosser i e  au Cent re  de  l ' au to  fut la 
b o u g i e  d ' a l l u m a g e  d e  s o n  
en tr ep ri se .  «En e sp é ran t  avoir la 
ch anc e  de travail ler avec vous  
e n c o r e  l o n g t e m p s .  M e s s i e u r s  
Demers ,  je vou s  dis merci».

SERTAL CONSTRUCTION INC, e t  DATA CONSTRUCTION INC,
9 70 , ru e  Des M artin e ts  
M o n t-S a in t-H ila ire  
(450) 446-5708

Autoroute 20 (softie 115) 
S

 C
Route 116 Nue»

Déjà 20 ans!
Maintenant concessionnaire KIA!

En a c h e ta n t  une KIA, il vous reste du budget 
pou r  une p rop rié té  dans le Boisé ensoleillé!

Une qualité 
de vie...

Une qualité 
de construction...

Terrains boisés 
7 5 0 0 7  carrés e t plus 

au pied du 
M ont-Saint-H ilaire

«Nous nous associons à tous les autres 
fournisseurs pour vous féliciter de vos 20 ans 

d'existence et vous souhaiter tout 
le succès possible.»

.T O U T E  P I È C E

Certifiée 
ATTITUDE CLIENT

«En tant que leader canadien  de la fabrication  
d'am bulances, nous som m es fiers 
à une équipe aussi dynam ique et professionnelle  
que celle de M ario Blain et nou s lui sou h a iton s  

la meilleure des chances pour l'avenir.»

28, Richelieu, Beloeil 
467-4683

www.demers-ambulances.com 
E-mail: demers@demers-ambulances.com

L'O
eil R

égional «Sam
edi 2N 

octobre 
2000 « 

I) 
7g



B
l)

8 
«S

am
ed

i 
28 

oc
to

br
e 

20
00

* 
L

’O
ei

l 
R

ég
io

na
l

CEflHE DE L'ÙUCO
IVIario Htain ' anniversaire

Marie Mam im petit gars
tie la régi—

Né à St-Hilaire le I I juin 1960, il a demeuré à McMasterville jusqu'à l ’âge de 7 ans et à Beloeil jusqu’à l ’âge de 20 ans. En 1980, Mario fait 
I acquisition de son premier garage et presque en même temps achète son premier bateau de course. Dès le début. L'Oeil Régional suit la jeune 
carrière du pilote d’hydroplane. En 1988, il met à profit son expérience de pilote pour orchestrer une démonstration d ’hydroplanes sur la rivière 
Richelieu à la hauteur de Beloeil. Un an plus tard, il contribue à lancer les Régates à Beloeil qui ont eu lieu entre 1989 et 1992,

Autopro carrosserie. Il mérite un poste au comité consultatif, il est aussitôt 
nommé vice-président de l'Association des carrossiers professionnels du 
Québec. Il assiste à de nombreux congrès dans le seul but de faire avancer 
l'industrie de la carrosserie.
La Chambre de Commerce de la Vallée du Richelieu est un incontournable 
pour son entreprise, avec tous les contacts positifs lors des déjeuners, dîners 
ou autres activités. Aujourd’hui, Mario est coprésident de la Campagne de 
recrutement, et il trouve inexplicable que quelques commerces n'en fassent 
pas partie. La force d ’une entreprise, c'est de travailler avec d'autres 
entreprises pour apprendre, échanger, se créer une force pour faire valoir ses 
convictions, ses idées. Faire partie de la Chambre de commerce, c'est un 
«must» et selon Mario Blain, l'achat local aussi. «Le plus bel exemple que je 
peux vous donner, c’est l'association de trois commerces de la région soit 
Marchés Pepin IGA avec comme président Bernard Pépin, les assurances 
Lepelco, Marc St-Pierre comme président et le Centre de l'auto Mario Blain 
qui se sont unis pour faire tirer une voiture RIO de KIA le 17 décembre 
2000 .»

Mario Blain l'affirme, nous sommes dans une région fantastique, les gens 
sont honnêtes et ils encouragent beaucoup les commerces locaux, à nous de 
ne pas les décevoir.

955, BERNARD-PILON  
BELOEIL, 446-7251 —

Ct n u l un i u n i*  
du  M i l im

Tout le monde se souvient des foules immenses longeant le Richelieu. 
Mario Blain est une vedette locale, il est de toutes les compétitions et 
expositions pour bateaux. En I 9 9 l . i l  prend la décision de se retirer de la 
course pour s'occuper davantage de son commerce. Une offre irrésistible 
repousse toutefois les plans de retraite du rapide coureur. Trois hommes 
d'affaires de la région soit, Gilles Brodeur, Robert Cabana et Robin Demers 
lui offrent de l'aider à trouver des commanditaires pour l'achat d ’un bateau 
neuf. «Je n’ai pu résister», explique Mario Blain.
En plus d'avoir été pilote. Mario Blain a aussi été directeur des courses, 
président de la Fédération nautique du Québec et il a également siégé au 
sein de la prestigieuse American Power Boat Association.
En 1993, il a été commentateur au Réseau des sports (RDS) pour les 
courses d'hydroplanes au Canada.
En 1994. Mario commence à investir toutes les énergies et tout le temps 
qu'il mettait aux courses dans son entreprise. Tout son coeur y était 
consacré et toutes les occasions étaient bonnes pour faire valoir son 
entreprise, toujours honnête au service des gens de la région. Tous ses 
travaux de construction et d ’agrandissement ont été réalisés par des gens 
locaux.

Dans l'industrie de la carrosserie, il devient vite un leader sous la bannière

Spécialiste 
de la peinture 

et de la 
teinture

FINI DE MAÎTRE

Changez de décor 
par la couleur

Nos superbes couleurs 
sont un délice pour les yeux!

0
S B

LANDRY
PLAN D’AMÉNAGEMENT 
AMEUBLEMENT 
POSTE DE TRAVAIL 
FAUTEUIL ERGONOMIQUE

«NOUS SOMMES TOUJOURS 

SENSIBLES AUX EVENEMENTS HEUREUX.

F é l i c i t a t i o n s  p o u r  v o s

2 0  ANS EN AFFAIRES. NOUS SOMMES 

HEUREUX DE PARTICIPER 

À VOTRE SUCCÈS PAR LA 

QUALITÉ DE NOS SERVICES.»

3 2 9 ,  D u v e r n a y  
B e l o e i l  
J3G  5 S 8
(4 5 0 )  4 6 4 -1  0 7 2

431722-28- 10GR
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a I  erc des p r o j e t s  e n  b é t o n

Agrandir pour 
mieux vous servir

Depuis 1988, Mario griffonne des bouts de papier et 
visualise son agrandissement mais il hésite car il ne se sent pas 
tout à fait prêt, mais à la fin de l'année 1999 il est prêt et sait 
que l ’an 2000 s’en vient ainsi que ses 40 ans.

«Nous sommes heureux 
de participer

de votre en
Bon succ

Il se dit que c'est maintenant ou 
jamais. Après avoir discuté avec 
quelques entrepreneurs, il 
décide de donner le contrat à 
Construction Brault 6  Fils en 
s 'assu ran t que les sous- 
traitants soient de la région. Les 
travaux ont commencé en 
novem bre  1999 p ou r se 
poursuivre en mars 2000. 
L'agrandissement totalise 5400 
pieds sur 2 étages et un sous- 
sol. 5 portes de garage sont 
aj out ées  ainsi  q u ’ un 
d é p a r t e m e n t  r é s e r v é  à 
l'e s tim a tio n  des véhicules 
endommagés. Au sous-sol, un 
im p o rta n t départem ent de

pièces et d accessoires, et au 2' 
é t a g e ,  2 b u r e a u x  

d ' a d m i n i s t r a t i o n  et  une 
cafétéria.
Bref, tout est en place pour 
v o u s  o f f r i r  un  se r v i ce  
p r o f e s s i o n n e l  des p l us  
personnalisés.

PS. Merci à Construction 
Brault &  Fils, à la Caisse 
populaire Ste-Maria Qoretti et 
à toutes les personnes qui de 
près ou de loin ont contribué à 
la réalisation de ce beau projet

767, rue Principale, Saint-Dominique Tél.: 773-2591

«Nos produits
Tine m m

Bon succ

Il

La  S o l u t io n  C o u v r e  p l a n c h e r  D é c o r a t io n ;

Entrepreneur général
Industrielle •  Résidentielle

•Central de
r it  main

•Surveillance 
de projet

• Service 
personnalisé

•l’a finalité 
avant tout

•  Vaxle expertise

heureux le  rm iriher 
à Mire surra, 

par Mire expertise 
el la qualité 

lem$ iraraax»

3506,1ère Rue 
Saint-Hubert

(450) 443-3030

190, Poudrette 
Mont-Saint-Hilaire

(450) 446-7968
>(!• | Ut |< ' i . % * »
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20
anniversaire

CONCESSIONNAIRE KIA:

Un rêve devenu réalité
De toutes les personnes travaillant dans le domaine de l ’autom obile, qui n'a pas rêvé un jour de posséder sa propre 

concession automobile? En mars 2000, je reçois la visite de M . M ichel Giroux, d irecteur régional pour Kia Canada, il vient me 
rencontrer et m 'expliquer que selon les recommandations de plusieurs personnes, il serait très intéressant d 'im planter une 
concession K IA dans mes locaux. Pendant que M . Giroux me fa it part de tous les détails, j ’entends une petite  voix, celle de 
mon père décédé et qui à l ’époque é ta it «top» vendeur chez Ford, qui me dit: «Vas-y, c ’est bon. je te le dis c’est bon».

Mais vous savez que rendu à 40 ans, on hésite beaucoup. C 'est 
alors que mon questionnem ent a commencé. J'ai rencontré 
plusieurs personnes directem ent impliquées dans mon entreprise 
telles que ma conjointe, mon directeur de Caisse populaire, mon 
comptable, mon oncle Jacques Loiselle, mon voisin, mes amis et 
su rtou t tou te  mon équipe pour connaître leur opin ion, et s 'ils 
éta ient prêts à faire le grand saut avec moi. La réponse de tous ces 
gens fu t affirmative. Je me sentais encore insécure face à la 
s itua tion , c'est alors que je suis allé frapper aux portes des gens 
qui avaient acheté des voitures KIA pour connaître leurs 
impressions. À ma grande surprise, toutes les personnes 
interrogées étaient extrêmement satisfaites de leur acquisition.
C 'est à ce moment que nous avons décidé de nous lancer dans le 
pro je t et à la suite de légères m odifications d agrandissement 
intérieur, le 23 août dernier, 52 véhiculés occupaient la cour du 
garage. Le défi é ta it donc amorcé

Tous les gens qui me connaissent bien savent que si j'a i acquis 
cette concession, c ’est to u t d ’abord parce que j'ai confiance en ce

produit, le fameux slogan est véridique: Enfin la qualité  
accessible à tous

Présentement tro is modèles sont disponibles: la RIO, la SEPHIA 
et le SPORTAGE. Les véhicules KIA se démarquent déjà dans 
cette gigantesque industrie, mais les gens de KIA ne s'arrêtent 
pas là. Une interm édiaire, la MAGENTIS, devrait arriver dans 
notre salle de montre en janvier 2001. Une van et une RIO 
familiale suivront pour l ’été 2001. Bref, de to u t pour toute  la 
famille à des prix extrêmement com pétitifs. A joutez à to u t ça, 
notre service exceptionnel et vous avez la recette gagnante pour 
faire l'acqu is ition  d 'un véhicule KIA.

Sans oublier q u ’avec la superficie to ta le  de notre emplacement, 
tous les équipements, les connaissances et le personnel mis à 
votre disposition, nous sommes déjà considérés comme le plus 
gros concessionnaire KIA de la Rive-Sud.
En la mémoire de mon père, je relève ce nouveau défi: «Hé! que 
j ’aimerais que tu  sois là...»

^  som m es h e u te n x r e /e s e s u /ig e ie r
vingt a n s  en ft/ /a is e s  e t tv n  saeees »

LES ENTREPRISES PHILIPPE CARGN INC
1095, Ruisseau Sud, Saint-Mathieu-de-Beloeil (450) 467-636/

__________________

c a s  m a
i œs psa

Location d'autos ef de cornions

.% National.
Gestion Inter-Parc inc.

• Location d'autos 
et de camions

• Dépanneur
• Essence

«Depuis 20 ans, M ario Blain et son équipe, 
une combinaison gagnante. FÉLICITATIONS!»

Ouvert de 6h à 22h

541, boul. Laurier, McMasterville • 4 6 4 -5 5 5 5

Industriel
Commercial

Résidentiel

PROJET 
CLÉ EN MAIN

,  P L O M B E R I E

EDOUARD BAROlil 8 FILS
résidentiel et commercial

• Vente
• Instalation
• Accessoires de 

salle de bain
• Réparation
• Rénovation

«Fî&dMmi m MoM» B(m et ion
éfiift, fm  kmi 20 mèk à itm. »
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Bernard Pepin, propriétaire

grace aux . #  
SUPERMARCHÉS
n  17 n i  xi

En collaboration avec:

Concessionnaire
I m  m a t  n e w  I a  lioinT ^ovw ior-i s.c

Incluant:

Pour mériter 
son prix, la 
personne 
gagnante 

devra 
répondre 

correctement 
à une 

question 
faisant appel 

à ses 
connaissances 

générales.

Tirage d'une Rio de KIA dimanche 17 décembre à 16h
Remplir le coupon de participation à l'un de nos magasins. Fac-similé non accepté.

Règlements du concours disponibles au comptoir de courtoisie.

+  1 ni car» de membre
111 mm

O fferts  p a r L C p C l C O  

INC ülk GROUPE COMMERCE

Les Supermarchés Pépin et son président, Bernard Pépin, reconnaissent le courage de 
Mario Blain. Après 20 ans, la venue de KIA témoigne de votre détermination. Nous vous

considérons comme un actif pour la région!
Le Centre de l'auto Mario Blain, une équipe gagnante!

345. boul. Laurier. Saint-Hilaire • 464-2581
L u n d i au vendredi 8h a 22h • Samedi et dimanche 8n a 21 h

939. rue Guertin, Beloeil • 467-3341 825. boul. L'Heureux. Beioeil • 464-4219
8 h  à  21 h y 7 jo u rs  8 h  à  21 h /  7 jo u rs

C y b e r m a r c h é  I G A  w w w . i g a . n e t / q c
m Ml

I 
L

’O
eil R

égional‘Sam
edi 28 

octobre 
2000* 

I) 
m



1)1
2 

• S
am

ed
i 

28 
oc

to
br

e 
20

00
* 

L
’O

ei
l 

R
ég

io
na

l

Enfin, la qualité 
Accessible à tous!

conceal catwcit re
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