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DU 13 AU 16 MARS 2008

COMPLEXE SPORTIF
INTERPLUS

575 Dufferin, Granby 
450 375-2552

Plus de 7$ exposants
• Isavic, concepteur d'habitat 

contemporain
• Les Paysages VerduRoy
• Setlakwe
• Et plusieurs autres...

LaVonde l'Est
G233EBEB

Cahier publireportage 
le 12 mars 2008

chez Novsrr

m* *

•*. SflLKlii’# 'rît

H ^
Présenté*i®r:

NOUVEAUTÉS

Maison 
contemporaine 
construite de 
l'intérieur du 
salon

Nouveaux 
exposants de 
murs en bois 
ronds et de 
planchers de 
bois exotiques

Section de rêv^ 
Setlakwe
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SALON^a^! ^ fin 13 au 16 mars 2008
Message du président 

et promoteur du Salon 
Habitation Granby

et région

Christian Laporte, présiddht ep promoteur 
du Salon Habitation hrarfby ft région

Au nom de toute l’équipe du Salon Habitation 
présenté par Desjardins, il me fait très plaisir de 
vous présenter cette 8e édition.

Jouant un rôle primordial dans l’économie 
locale, le Salon Habitation Granby et région 
regroupe plus de 80 exposants spécialisés en habi­
tation qui sont sur place pour présenter leurs pro­
duits et répondre aux questions de tous les visi­
teurs.

Plus de 10 000 personnes franchiront les portes 
de cette exposition unique dans la région et 
plusieurs d’entre elles auront la chance d’acheter 
des produits et services de commerçants de quali­
té de notre région. Sous le thème « Achetons région 
Achetons chez nous», la 8e édition sera remplie 
de surprises et de nouveautés!

De plus, faites d’une pierre deux coups ! Vous 
planifiez faire une visite au Salon Habitation de 
Montréal ? Apportez-nous le talon de votre billet 
et votre entrée sera gratuite à notre Salon de Granby. 
Durant quatre jours, nos exposants vous présen­
teront leurs nouveautés. N'hésitez surtout pas à 
leur poser des questions. Leur compétence et leur 
professionnalisme vous aideront à réaliser vos pro­
jets.

Je tiens également à remercier tous nos com­
manditaires ainsi que tous nos exposants qui nous 
permettent d’organiser un événement semblable 
et je vous invite donc, du 13 au 16 mars prochains, 
au Complexe sportif Interplus pour le show de 
l’année en habitation.

Innovation et diversité au
8e Salon Habitation Granby et région !

Diversité, innovation et choix 
sont au programme du 8e Salon 
Habitation Granby et région, qui 
se déroulera du 13 au 16 mars 
prochains. En effet, pour la pre­
mière fois cette année, le Salon 
Habitation accueillera un nombre 
record d’exposants. «Qu’ils dési­
rent acheter, vendre, construire ou 
rénover, les visiteurs auront, plus 
que jamais, l’embarras du choix 
avec nos 80 exposants qui sauront 
les conseiller judicieusement pour 
tous leurs projets d'aménage­
ments intérieurs et extérieurs», 
explique M. Éric Gaudreau, vice- 
président du Salon Habitation et 
copropriétaire du Complexe sportif 
Interplus. Au nombre des nou­
veaux exposants, mentionnons un 
commerce de planchers exotiques 
et, histoire de rappeler l’ambiance 
chaleureuse et réconfortante des 
chalets, un fabricant de murs de 
bois rond.

Des produits et services 
à profusion

Des commerçants profession­
nels, heureux de vous servir, vous 
accueilleront avec le sourire en 
plus de vous faire découvrir une 
foule de nouveaux produits et ser­
vices tels que meubles pour toute 
la maison, foyers, appareils de cli­
matisation, systèmes d’alarme, 
articles de décoration, portes et 
fenêtres, solariums, rampes et

planchers de bois exotique, aspi­
rateurs, mobiliers pour la cuisine 
et salle de bain, baignoires, dou­
ches, etc. Et si vous projetez ven­
dre votre propriété, contracter un 
prêt hypothécaire, rénover ou 
construire votre propriété, des 
spécialistes en prêts hypothécaires, 
des agents immobiliers, des 
experts en gestion de projets et 
d’analyse de sol se feront un plaisir 
de vous renseigner sur les étapes 
à franchir. •

En primeur cette année :
Une maison de style 

contemporain et 
une section À faire rêver !

Plusieurs nouveautés sont à 
l’honneur au Salon cette année. 
Plusieurs contracteurs vous atten­
dent pour construire votre nou­
velle maison sur mesure. De plus, 
Setlakwe vous présente sa section 
À faire rêver. Vous y trouverez 
toutes les nouvelles tendances 
pour décorer et meubler magni­
fiquement votre chez-soi, de la 
salle à manger, au salon en pas­
sant par la chambre à coucher. 
Aussi, en grande première, il faut 
voir la maison de style contem­
porain, construite directement à 
l’intérieur même du Salon. «Cons­
truite par Isavic, concepteur d’ha­
bitats contemporains, la maison, 
entièrement meublée, a été conçue 
pour que les visiteurs s’y sentent

comme chez eux. La façade et la 
cour bénéficient d’ailleurs d’un 
aménagement paysager créé par 
Les Paysages Verduroy», ajoute 
M. Gaudreau.

Une 8e édition 
à ne pas manquer!

Comme on le sait, la mi-mars 
est une période très achalandée 
au niveau de la construction et de 
la rénovation. Le beau temps s’en 
vient et les gens ont plus que 
jamais le goût du changement. 
«C’est définitivement l’époque où 
il se fait le plus d’évaluations et de 
réalisations de projets d’habita­
tion», confirme M. Gaudreau. Le 
Salon Habitation Granby et région 
tombe donc pile ! «C’est notre 8e 
édition et, comme le secteur de la 
construction est en croissance, 
nous prévoyons, encore une fois, 
une augmentation du nombre de 
visiteurs. Le Salon est d’autant plus 
intéressant que les exposants nous 
présentent plusieurs nouveautés 
sûres de plaire aux visiteurs», men­
tionne le vice-président.

Le Salon Habitation Granby et 
région ouvre ses portes le jeudi 13 
mars de 18 h à 21 h, le vendredi 
14 mars, de 11 h à 21 h; le same­
di 15 mars de 10 h à 21 h et le 
dimanche 16 mars de 10 h à 17 h. 
L’entrée est de 8 $ pour les adultes 
et gratuite pour les jeunes de 14 
ans et moins. Le restaurant Le Plus,

les supermarchés Métro Breton de 
Granby et Bromont et les Cafés 
Van Houtte de Granby et Bromont 
ainsi que celui à l’intérieur du 
Complexe Interplus offrent aussi 
des billets en prévente au coût de 
3 $ pour un temps limité, car 
seulement 2 500 billets sont 
disponibles pour cette promotion. 
Les visiteurs peuvent garer leur 
véhicule directement au Zoo de 
Granby, où une navette les trans­

portera gratuitement au Complexe 
sportif Interplus durant toute la 
durée du Salon.

Un rendez-vous 
incontournable

M. Gaudreau vous convie donc 
à votre rendez-vous incontour­
nable du printemps, du 13 au 16 
mars prochains, au Complexe 
sportif Interplus pour le Salon 
Habitation Granby et région !

Eric Gaudreau, 
vice-président 

du Salon Habitation 
Granby et région
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Construction A.C.P.F
(Architecture, Coffrage, Portes, Fenêtres)
Construire, c’est notre Passion !

Spécialisé en construction de coffrage isolant, votre famille et 40 % de moins sur votre facture Baker, etc. De retour au Québec depuis quatre 
Construction A.C.PF vous propose une techni- de chauffage), insonorisation, étanchéité et solidi- ans, il a également réalisé plusieurs construaions, 
que de construaion à toute épreuve, qui présente té qui donnent aux propriétés construites une entre autres à Bromont et Shefford.
de nombreux avantages garants de la pérennité valeur supérieure sur le* 
des bâtiments. La technique employée par 
la compagnie permet 
d’égaler favorablement le 
coût d’une construction à 
celle d’une structure de bois 
Ce type de construction 
utilise des panneaux de 
polystyrène expansé qui s’a­
justent parfaitement les uns 
aux autres, solidifiés à l’aide 
de tiges d’acier.

Les panneaux assemblés 
forment le coffrage prêt à ^
recevoir le béton armé. A.C.PF tjgs «pcs.
invite ses futurs clients à venir Létape du montage

les visiter au Salon Habitation marché tout en favorisant le
Granby et région pour leur expliquer l’impor- développement durable, 
tance de l’acier dans le béton, qui favorise une Possédant une expérience de près 
sécurité accrue au point de vue solidité. de 20 ans dans le domaine du béton,

Le coffrage isolant permanent s'applique sur le propriétaire de Construction A.C.P.F, 
tout type de construction résidentielle, indus- M. Guy Lucchesi, a participé, lors de son 
trielle et commerciale. Cette façon de construi- long séjour dans les Caraïbes, à la construction 
re présente plusieurs avantages qui assurent et à la gestion de plusieurs projets d’envergure, 
une amélioration certaine de la qualité de vie: dont la construction de plusieurs complexes 
confort accru, économie d'énergie et d'argent hôteliers et propriétés haut de gamme en col- 
(économie: assurance protection accrue con- laboration avec des firmes d’architectes renom- 
tre le feu qui assure une tranquillité d’esprit à mées telles que Manny Salgar & Associés, John

Ce bâtisseur possède, de façon indiscutable, 
l’expérience et les compétences pour modifier 
vos plans de maison et les adapter pour vous 
faire profiter d’un confort et d’un bien-être accrus 
et ce, en tenant compte de vos besoins futurs. 
«Notre priorité est d’offrir à nos clients

La propriété une fois ter
des produits et ser­

vices de qualité tout en les faisant épargner et, 
surtout, en ajoutant une plus-value à leur pro­
priété. C’est avec cette optique en tête que nous 
documentons toutes les étapes de la construaion 
des propriétés sur CD. Ainsi, le client a en sa 
possession un précieux souvenir et. surtout, un 
document qui atteste de la grande qualité de la

bâtisse, élément de grande importance lors de 
la revente.

Grâce à l’expérience de M Lucchesi, l’entre­
prise est en mesure d’offrir une gamme de servi­
ces complète comprenant, entre autres, le cal­
cul des coûts d’une rénovation ou d’une mai­
son neuve, la rénovation de tout genre et la cor­
rection de plans existants. L’entrepreneur peut 
également agir à titre de gérant de projet ou 
réaliser, pour vous, un projet clé en main Lauto- 
construaion représente une partie importante 
des services offerts. Ainsi, les clients qui souhai­
tent participer directement à la construction de 
leur propriété peuvent compter sur les services 
personnalisés et diversifiés de l'entreprise afin 

de mener à terme leur projet. «Nous leur 
proposons une foule de services conseils se 
rapportant à l’analyse de leurs besoins, à la 
préparation ou la validation des plans de 

, construction, à l’établissement du budget 
du projet, à l’identification des matériaux 
et des corps de métier nécessaires. Nous 
pouvons aussi réaliser une partie des 
travaux pour eux et leur proposer notre 
support technique», souligne M. Lucchesi 
Enfin, lors de la construction de chaque 
maison. Construction A.C.P.F. peut s’ap­
puyer sur un partenariat solide avec dif- 

H., S férents professionnels d’expérience.
Vous avez des projets de rénovation 

ou de construction ? M. Lucchesi et son équipe 
seront sur place au Salon Habitation Granby et 
région pour vous faire part des avantages indé­
niables de la construction de coffrage isolant. 
Vous y verrez, entre autres, un diaporama expli­
catif sur cette technique unique, qui accroît le 
confort, économise temps, argent et énergie 
tout en étant d’une solidité inébranlable.

Construction 

et rénovation 

Plomberie - Électricité 

Champ d'épuration 

Portes et fenêtres
Privé et commercial

51, rue du Grillon, Shefford 
constructionacpffShotma]1

Guy Lucchesi 
Président

www.constructio"-* jHAJULU
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SALONS^S 1 du 13 au 16mars2008
Le courtage hypothécaire en nette progression

Des milliers de dollars économisés pour les Granbyens
_ ... , ^ ~_ ______ » _____ ___ ___ ____________ .................................. mm.. flMi iP-1 mmmDepuis qu’ils ont rencontré MM. Côté compare à un courtier en assurances. Il 

et Lavoie pour obtenir leur financement connaît le marché et recherche le produit 
hypothécaire, des centaines de Granbyens le mieux adapté à la situation financière 
ont vu leurs économies augmenter. «Je particulière de son client (crédit, emploi, 
viens d'acheter mon premier triplex avec comptant disponible, etc...). Il connaît les 
l’aide de M. Lavoie. Ça va me faire sauver créneaux de chaque prêteur et déniche 
plus de 7,400$ juste pour mon premier l’offre la plus avantageuse pour son client 
5 ans en comparant avec l’offre de ma C’est plus qu’un simple marchandage de 

Caisse ! », affirme Hugo Marcotte, nouveau taux, il connaît les pièges des différents pro­
client chez Hypotheca. «C’est sûr que je duits offerts et sait alors vous éviter des

HYPOTHECA

vais les recommander!»,a-t-il ajouté,en­

thousiaste.
«La raison d’être d’un courtier en 

hypothèques est non seulement de trou­
ver les meilleurs taux du marché, mais de 
conseiller les clients sur la procédure, l’é­
conomie et l’investissement Bref, tous les

dépenses futures inutiles.
Depuis plusieurs années, les courtiers 

ont changé l’allure de ce marché autrefois 
réservé aux grandes institutions financières.

La préqualification
Le premier pas vers la réalisation d’un

Philippe Lavoie et Pierre Côté, les négociateurs d’hypothèques 
vous font économiser gros, et ce, sans frais,

trucs du métier » Ces paroles sont celles rêve est de faire une préautorisation. Les Services expliquent-ils. Le courtier procède à une
de Pierre Côté et Philippe Lavoie, agents avantages sont nombreux: le client con- Une rencontre avec M. Lavoie ou M. analyse complète de la situation financière,
Hypotheca à Granby. Ils aident les gens naît sa capacité maximale d’emprunt, il sait Côté dure environ I heure 30 et c’est gra- car chaque cas est particulier. Il évaluera

- - la valeur maximale du prêt hypothécaire.
la somme que vous pourrez consacrer à

de la région à financer leur maison sans 

se ruiner!
Les banques et les caisses sont là pour 

faire des profits. Comment vous assurer 
que le produit qui vous est offert est le 

plus profitable pour vous ?
Votre courtier compare les différents donc quelle maison il lui est possible d'ac- 

produits du marché. Il offre un service corn- quérir et de négocier en fonction de son 
plet et gratuit Puisqu’il est indépendant budget Pas de surprises, les conditions 
des institutions financières, il est libre d’of- d’emprunts sont négociées et gelées, 
frir tous les produits disponibles. C’est en Fait à souligner, les agents immobiliers 
négociant comparant et en profitant de voient le sérieux de la démarche lorsqu’un 
son volume de prêts élevé qu’ils vous client acheteur se présente à eux déjà 
assurent des meilleurs taux du marché. préqualifié Les transactions avec les vendeurs

Le rôle du courtier hypothécaire se sont alors plus rapides.

«Ça va me faire sauver plus de 7,400 $ 
juste pour mon premier 5 ans»

- Hugo Marcotte

vos versements ainsi que la mise de fonds 

nécessaire s’il y a lieu. Il étudie avec vous 
les différents scénarios possibles menant 
à la solution idéale. Ensemble, vous choisirez 

tuit C’est un service très personnalisé et le produit qui convient le mieux. « C est 
non limité à des heures d’ouverture restric- une relation d’échange. Nous trouvons les 
tives. Le client n’a même pas à se dépla- meilleurs taux et donnons des conseils 

cer, le courtier peut se rendre chez lui à aux clients en fonction de leurs besoins », 
l’heure qui lui convient «Ce n’est pas triste, disent-ils. La qualité de leurs services aide 

une hypothèque. Nous établissons une rela- les gens à devenir propriétaires et ce, sans 

tion joviale avec nos clients. C’est quelque tracas.
chose qu’on peut choisir dans un climat La gamme de services de MM. Lavoie 

de bonne humeur et de confiance», et Côté est vaste et complète. Ils peu­

vent répondre à toutes les questions qui 
angoissent les futurs propriétaires: «À 

combien se chiffre l’économie d’un paie­
ment hebdomadaire ? Quels sont les frais 
inhérents à l’achat d'une maison ? Devrais- 
je utiliser mes REER pour acheter ? Un 
rabais de taux ou une remise en argent ? 
Quelles sont les normes de la S.C.H.L? 

Les pénalités ? » Et beaucoup plus encore. 
En tout temps, vous pouvez recourir à 
leurs bons conseils. « Nous réglons des 

problèmes, nous offrons un service après- 
vente efficace. Nous sommes dans le mé­
tier pour longtemps et devenons le con­

seiller hypothécaire de nos clients pour 

la vie», disent-ils.

Aucuns frais
Incroyable, mais vrai, Hypotheca per­

met aux propriétaires d’obtenir le meilleur 
taux hypothécaire sans qu’il leur en coûte 

un seul sou. C’est le courtier qui prépare 
votre demande de financement et de crédit 
et assure le suivi du dossier du début à la 
fin. Ce sont les prêteurs qui paient les 
honoraires du courtier hypothécaire. 
En d’autres mots, l’entreprise offre son 
expertise gratuitement pour vous faire 

économiser gros !

Salon de l’habitation de 
Granby 2008

MM. Lavoie et Côté seront présents 
et en mesure de répondre aux questions 
du public au kiosque Hypotheca durant le 
Salon de l’habitation 2008 qui se tiendra 
du 13 au 16 mars prochain au complexe 

InterPlus.

Pour «trouver» votre HYPOTHEQUE
Pour rachat, la rénovation, le renouullement, le refinancement, la pré-autorisation, 0$ comptant... nous magasinons pour vous!

Plus de 20 prêteurs 
Le plus bas taux

SERVICE GRATUIT

SPECIAL SALON 2 
Navigateur BPS

GRATUIT!* HYPOTHECA
COURTIER HYPOTHÉCAIRE SSM INC.

< ourtier immobilier agréé

Lors de votre visite au Salon, prenez rendez-vous avec nous dans les 2 semaines suivantes et si vous obtenez une hypothèque 
par notre entremise d'ici le 31 juillet 2008, nous vous remettrons un GPS. Le modèle illustré peut différer. Agent affilié

Philippe Lavoie 
450 775-6487

Jour, soir, fin de semaine 
312 Principale, Granby

Pierre Côté 
450 777-8317

O -v-----.
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Beaudin Le Prohon : plus de 75 ans 
d*expertise à votre service!

Chef de file dans le traitement 
de l'air et du froid, Beaudin 
LeProhon compte plus de 75 ans 
d'expérience en réfrigération, ven­
tilation et climatisation. Avec ses 
trois succursales, à Sherbrooke, 
Granby et St-Hyacinthe et ses 165 
employés, Beaudin Le Prohon s’est 
bâti une solide réputation grâce à 
l'expertise et au dévouement de 
son équipe prête à relever tous les 
défis afin de satisfaire sa clientèle.

entreprise dynamique ne manquent 
pas, particulièrement en géother­
mie et en économie d'énergie, des 
voies sûres pour l’avenir. Que ce 
soit en climatisation, réfrigération, 
ventilation ou économie d’énergie, 
chez Beaudin Le Prohon « 11 y a des 
solutions dans l’air 1».

Beaudin Le Prohon se renouvelle 
sans cesse afin de fournir des solu­
tions concrètes et offre des pro­
jets clé en main qui répondent aux

Trois champs de compétence 
qui vont de pair

Fort de ses 76 ans d’expérience, 
Beaudin Le Prohon est reconnu 
comme un leader dans son 
domaine. Les projets pour cette

sure de procurer à ses clients des 
appareils destinés à assainir la quali­
té de l’air, et ce aussi bien en indus­
trie qu’à la-maison. Au fil des ans, 
l’entreprise a conçu divers équi­
pements adaptés aux besoins pro­
pres de chacun de ses clients, tels : 
des celliers, des caves à vin, des 
chambres froides, des entrepôts 
frigorifiques de grande superficie, 
etc. Parallèlement, une équipe 
chevronnée développe sans cesse 
une expertise à la fine pointe de la 
technologie en réfrigération indus­
trielle et dans le secteur agro­
alimentaire.

Optez pour la géothermie
Puisque la rentabilité préoccupe 

autant les industriels que les particu­
liers, Beaudin Le Prohon installe et 
conçoit des appareils géothermiques 
depuis maintenant 25 ans. Avec des 
avantages tels que des économies de 
60 % sur la facture d’électricité et un

Thermopompe / Hcjt pompSystème de 
distribution
Df$tnbutK>o irstem

Pompe
Pvmp

Tuyaux collecteurs
Htàôet p/pc*f

Boucle souterraine
Underground loop

exigences d’une clientèle variée, coefficient de performance très élevé. 
Conscient du fait qu'un système la géothermie est une solution 
adéquat de traitement de l’air vous économique et écologique respec- 
permet d’évoluer dans un envi- tueuse de l’environnement. «Les sys- 
ronnement sain, l’entreprise s’as- tèmes géothermiques puisent l’éner­

gie des eaux 
souter­
raines er 
solaire 
emma­
gasinées 
dans le 
sol afin de 
chauffer 
et climati­
ser un bâti­
ment. À l’aide 
d’un système de 
tuyauterie souter­
rain, l’énergie est trans­
férée à la thermopompe qui 
libère ensuite la chaileur dans la mai- Granby et région pour venir ren- 
son», explique M. François Céré, con- contrer les spécialistes de Beaudin 
seiller technique chez Beaudin Le Le Prohon. Vous pourrez constater 
Prohon et certifié par la Coalition la diversité des appareils offerts : 
canadienne de l’énergie géother- thermopompes, systèmes résiden- 
mique. Comme les appareils géo- tiels et unités murales, systèmes de 
thermiques sont installés directe- climatisation complets et appareils 
ment dans le sol, aucun bruit ne vien- géothermiques. Leur vaste gamme 
dra troubler votre quiétude ou celle de climatiseurs silencieux et 
de vos voisins! attrayants changera votre façon

de vivre l’été. Beaudin Le Prohon 
Des spécialistes qui n’ont pas possède la solution adaptée à vos 

froid aux yeux besoins... et à vos moyens!
Profitez du Salon Habitation

7
^^^- «Pensez à votre confoja de

cet été et venez profiter de 
nos rabais de dé^ut de 

V saison pour la éfimatisation»

de succès
Et ça continue!
Informez-vous sur cette source 
d'énergie saine et renouvelable 
qu'est la GÉOTHERMIE.

'Climatisation
Réfrigération
Ventilation
Économie
d'énergie

Géothermie

-*C*
m ^ J'

FORCE L'EXPÉRIENCE.
SOUPLESSE SOLUTIONS.

^BEAUDIN 
® LEPROHON

Traitement: de T air et du froid
\

Granby, 620, rue Simonds Sud, 450 378-1500 
Sherbrooke - St-Hyacinthe, 1-800-934-2454
www.beaudinleprohon.com

Carrier

Résidentiel
Commercial

Industriel

® \
Les experts à votre service.1’'1

«Plus de 25 années 
d'expérience 
en géothermie» CLIMATISEUR MURAL

Rabai^de 200 $ du manufacturier
Certaines conditions s'apmiquent) 

*Valide jusqu'au S^mai 2008

12

12

12
357717V

http://www.beaudinleprohon.com
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SALONËêBMdu 13 au 16 mars 2008
Agro Extermination : Un service de 
qualité en accord avec l’environnement !

«■■miiwa _aaa_a>^.___as la»:1.11 ~ m ut i ut ,uhJK ■uutttfB ■ gnMM ■ AHBTTZ* ... r\..c rr>it or> rc- nui rr\r\rf^T\'\F‘ Ipç nom

Fondée en 
1994 par M.
Michel Beaulieu, 
l’entreprise Agro 
Extermination se 
spécialise en ges­
tion parasitaire.
Son équipe, com­
posée de sept 
techniciens, des­
sert la région de 
l’Estrie et de la 
Montérégie. Fort 
de 17 ans d'ex- Lé<luiPe professionnelle
périence dans le domaine, le directeur et pro­
priétaire, M. Michel Beaulieu, a fait ses débuts 
en extermination à titre de gérant chez Maheu 
& Maheu. En 1999, une nouvelle compagnie 
a vu le jour à Trois-Rivières. M. Sylvain Sirois, 
un ancien collègue chez Maheu & Maheu qui 
possède 15 ans d’expérience, s’est alors asso­
cié à M. Beaulieu. Depuis cette date. Agro 
Extermination dessert les territoires de l’Estrie, 
la Moqtérégie, la Mauricie, les Bois-Francs et 
Lanaudière.

Au fil des ans, Agro Extermination s’est forgé 
une excellente réputation au sein de la com­
munauté rurale, tant chez les producteurs 
porcins que chez les producteurs avicoles. En 
fait, plusieurs producteurs agricoles majeurs

D’abord spécialisée dans le milieu agri­
cole, Agro Extermination œuvre maintenant 
aussi dans les secteurs commercial, industriel 
et résidentiel. M Éric Paradis ainsi que 
M. Christian Bérubé sont responsables de cene 
seconde division tandis que M. Éric Morneau, 
M. Daniel Tremblay et M. Éric Arneault voient 
au bon fonctionnement de la division agricole. 
Chacun d’entre eux partage son expérience de 
travail respective de sorte que toute l’équipe 
possède la polyvalence pour effectuer toutes 
les tâches autant dans un domaine que dans 
l’autre.

d’Agro-Extermination

de la région lui confient la responsabilité de 
maintenir leurs propriétés exemptes de 
rongeurs et autres vermines.

Le professionnalisme et la qualité du servi­
ce offert par les techniciens de l’entreprise 
sont deux des principales qualités qui font 
qu’Agro Extermination se démarque dans ce 
marché très compétitif. Membre de l’Asso­
ciation des spécialistes en gestion parasitaire 
du Québec ainsi que de l’association cana­
dienne, la formation des techniciens est un 
souci constant pour l’entreprise. Les nou­
velles réglementations (nouveau code de ges­
tion des pesticides), les nouveaux produits 
ou nouvelles techniques de travail constituent 
un défi positif pour l’équipe.

Que ce soit en ce qui concerne les normes 
HACCP ou encore les normes de productions 
biologiques, Agro Extermination est en mesure 
d’offrir tous les documents nécessaires pour 
répondre aux besoins de sa clientèle. Chacun 
des techniciens possède un certificat du minis­
tère de l’Environnement pour l’application de 
pesticides. Plusieurs d’entre eux ont des forma­
tions dans des domaines connexes en biologie 
et sont, par le fait même, sensibilisés aux pro­
blèmes environnementaux qui préoccupent 
de plus en plus tous les citoyens.

L’identification des insectes et une bonne 
connaissance de leur biologie demeurent le 
secret pour régler de façon efficace et défini­
tive les différents problèmes qui sont con­
fiés à Agro Extermination. Plusieurs actions 
correctives peuvent être effectuées avant 
l’utilisation des pesticides qui doivent être 
appliqués en dernier recours.

Vous vous questionnez sur certaines pro­
blématiques comme l’application de poison 
à rongeurs, les divers insecticides ou vous 
désirez tout simplement des renseignements 
sur les fourmis gâte-bois ? L’équipe d’Agro 
Extermination se fera un grand plaisir de 
répondre à toutes vos questions lors du Salon 
Habitation Granby et région.

Identification d’un insecte au 
binoculaire par M. Éric Paradis.

UN SERVICE DE QUALITE • UN SERVICE DE QUALITE

AGRO
Contrôle des :

• Araignées • Insectes 
• Rongeurs 

• Petits mammifères

dentification d'insectes

Travail et satisfaction garantis. 
Estimation gratuite.

tkpiûs 15 ms à votre service !
• Conforme aux normes HACCP
• Membre AQGP CÜÜt
• 7 techniciens certifiés mm / eiu’lrc

RÉSIDENTIEL • COMMERCIAL * INDUSTRIEL » AGRICOLE

Spécialistes en gestion 
parasitaire, tous certifiés i* 

par le ministère de 
TEnvironnement

mm! M «f

Michel Beaulieu
propriétaire 

Techn. de la faune 
17 ans d'expérience

Sylvain Sirois
Techn. en sciences 
. naturelles 

16 ans d 'expérience

Christian Bérubé
Techn. en 

écologie appliquée 
11 ans d'expérience

Eric Morneau
Techn. en 

écologie appliquée 
10 ans d’expérience

Daniel Tremblay
8 ans d’expérience

Eric Paradis
3 ans d’expérience

Eric Arneault
2 ans d'expérience

450 375-3534 178 Tracy, Granby
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L’Escalerie Beauregard Inc.

portes à Granby !ouvre
Concept unique en région, 

L’Escalerie Beauregard vient tout 
juste d’ouvrir ses portes sur la rue 
Denison Est, dans les anciens lo­
caux de Tàpis Pit Lallier. L’entreprise 
se spécialise dans la conception, 
la vente et l’installation d’escaliers. 
«En fait, notre spécialité, c’est la 
finition intérieure au niveau rési­
dentiel. Nous pouvons réaliser, en 
tout ou en partie, pour notre clien­
tèle de particuliers et de contrac- 
teurs, toute la finition intérieure, 
allant des escaliers aux boiseries, 
en passant par les planchers, les 
plafonds spécialisés, les manteaux 
de foyer, portes d’intérieur et 
ameublement sur mesure», men­
tionne le propriétaire, M. Joël 
Beauregard.

Des gens d’expérience
Fort d’une très vaste expérience 

de 25 ans dans le domaine de la 
fabrication d’armoires de cuisine, 
M. Beauregard travaille en colla­
boration avec son frère, Michel 
Beauregard. « Nous nous complé­

ter

*T M ê. ' :
'WÇ%\

mm P.

H

tons très bien. Mon frère s’y 
connaît beaucoup dans la vente 
et l’installation d’escaliers et moi, 
je possède l’expertise au niveau 
de la gestion et des achats», 
poursuit-il.

Accueil chaleureux et 
vaste salle de montre

Faire affaire avec LEscalerie, c’est 
conjuguer expérience et savoir-faire 
et c’est aussi s’offrir le choix d’une 
foule de produits haut de gamme, 
provenant en grande panie de four­

nisseurs québécois. À L’Escalerie, 
la clientèle appréciera l’accueil 
chaleureux, le service person­
nalisé et la vaste salle de mon­
tre où on pourra voir des modè­
les d’escaliers et de planchers de 
bois franc régulier et exotique, 
etc.

«Nous sommes fiers de 
compter sur notre principal four­
nisseur d’escaliers et portes 
intérieures. Les Bois Mirabel. 
Aussi, Décoration Monique 
Ouellet, Frances Lasalle, designer 
d’environnement et la boutique 
Osez Décorer et sa propriétaire 
Lyne St-Amant nous font 
le plaisir de collaborer 
avec nous pour offrir des 
conseils déco à notre 
clientèle», continue M. 

Beauregard. Ce dernier 
ajoute, à ce propos, qu’il 
est à la recherche de parte­
naires en sous-traitance 
pour l’installation et de 
conseillers aux ventes. Avis 
aux intéressés !

Vous avez des projets de cons­
truction, de rénovation? Venez 
rencontrer l’équipe de L’Escalerie 
Beauregard Inc. au Salon Habitation 
Granby et région. Elle saura vous 
faire bénéficier de son savoir-faire 
et de son expérience! De plus, voyez 
sur grand écran de superbes réali­
sations. Rien de mieux pour se don­
ner des idées ! Et profitez de la pro­
motion du Salon ! En effet, afin de 
souligner l’événement, L’Escalerie 
Beauregard vous propose, du 12 au 
22 mars, un rabais de 10 % sur 
toutes les gammes de planchers 
présentées en magasin.

m

v

l'escalerieBeauregard rIaiiB

3

gérantMichel Beauregard info@lescalerie.chm

Shefford 450 956-11301054 Denison Est, local

mailto:info@lescalerie.chm
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SALONËâgSMldu 13 au 16 mars 2008
Chez Rona l’entrepôt, créez sur place votre propre 
cuisine avec notre logiciel informatique 3 D !

La rénovation de votre cuisine Lors du Salon Habitation Granby 
fait partie de vos projets printa- et région, un arrêt au Kiosque de 
niers ? Vous vous construisez et votre Rona l’entrepôt s’impose, 
souhaitez vous donner des idées puisque les visiteurs pourront visua- 
d’aménagement pour votre cuisine? User en trois dimensions, grâce au

système informatique 3 D de Rona 
l'entrepôt, le look de différents 
types d’armoires de cuisine directe­
ment sur écran couleur. « Le grand 
avantage de ce système, c’est que

Illl
sm

lorsque le client vient nous ren­
contrer directement chez Rona. il 
peut visualiser sur place sa propre 
cuisine. Ainsi, il se fait une bien 
meilleure idée de l’apparence 
qu elle pourrait avoir une fois les 
armoires changées avec les cou­
leurs personnalisées», explique le 
gérant du département de cuisine 
et plomberie. M. Michel Massé. De 
plus, au Salon, vous pourrez admi­
rer des modèles d’armoires de cui­
sine tout comme un vaste choix de 
hottes pour la cuisinière. «Notre 
modèle d’aspirateur central Broan, 
encore plus silencieux, sera aussi 
sur place», ajoute ce dernier.

Service de design 
d’armoires gratuit et 

Nouveau service 
d’installation

Un service de soumission de 
plans d’armoires de cuisine et de 
salle de bain est offen gratuitement 
à l’année par les experts de Rona 
l’entrepôt. «Nous avons une équipe 
de trois professionnels qui se con­
sacrent au design de plans per­
sonnalisés d’armoires de cuisine et 
de salle de bain sur mesure. Le

service de décoration à domicile et, 
depuis peu, le service d’installation 
par nos experts sont aussi dispo­
nibles», explique M. Massé.

Votre solution réno-déco 
en région

Chez Rona l’entrepôt, vous trou­
verez absolument tout pour bâtir, 
rénover et décorer la maison ainsi 
qu’un personnel expérimenté pour 
bien vous orienter. Des couvre- 
planchers à la peinture en passant 
par les luminaires, les moulures, 
les articles de décoration et la 
plomberie, Rona l’entrepôt met à 
la disposition de sa clientèle une 
impressionnante gamme de bou­
tiques spécialisées regroupant pro­
duits et services. « En visitant nos 
boutiques, vous dénicherez des 
solutions réno et déco qui sauront 
vous inspirer dans toutes vos 
démarches», poursuit M. Massé.

Toute l’équipe de Rona l’entre­
pôt vous donne donc rendez-vous 
au Salon Habitation Granby et 
région. Vous y rencontrerez des pro­
fessionnels qui sauront vous con­
seiller dans toutes les étapes de 
l’aménagement de votre cuisine.

s

OTION
sur les 

armoires 
de cuisine
DITIONNEL

Tendance Village global

• Cuisines fabriquées par Ebénisterie 
St-Urbain et Fabritec

• Hottes Venmar et Broan NOUVEAU D ’INS TALL A Tl ON

200 St-Jude Nord, Granby • 450 777-1444
entrepôt

,1 nx r> 1
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Alarme JP com : une équipe à 
garde des innovations !

L’équipe d’Alarme JP com: José Plouffe, Pierre Côté, Manon Dion, Clément Tremblay.

Établie depuis maintenant neuf 
ans. Alarme JP corn est constam­
ment à l’affût des nouvelles tech­
nologies, ce domaine d’activité 
étant reconnu pour évoluer très 
rapidement.

Une équipe hors pair
L’entreprise se démarque par son 

grand dynamisme et par son équipe 
combinant expérience et grande 
expertise. Toujours à l’écoute, le per­
sonnel d’Alarme JP com saura trou­
ver l’équipement qui répondra à vos 
besoins tout en respectant votre 
budget. De plus, l’entreprise s’as­
sure de la mise à jour de ses tech­
niciens par des formations régulières 
sur les nouvelles technologies.

Ainsi, son équipe grandissante 
se fera un plaisir de vous présen­
ter les nouvelles technologies sur 
le marché. Vous pourrez prendre 
contact avec José Plouffe président; 
Clément Tremblay, directeur tech­
nique ainsi que Pierre Côté, di­
recteur des ventes.

Des systèmes d’alarme 
et bien plus

Alarme JP com, c’est bien plus

que des systèmes d’alarme. Nous 
vous offrons des systèmes d’inter­
com, des systèmes de surveillance 
par caméra, des systèmes de con­
trôle d’accès, des systèmes de pro­
tection incendie et, bien sûr, des 
systèmes de protection cambrio­
lage et bouton panique sans fil pour

personne en perte d’autonomie. De 
plus, l’entreprise dessert un vaste ter­
ritoire et offre ses services à une clien­
tèle résidentielle, commerciale, indus­
trielle, agricole et institutionnelle.

Nouvelles caméras couleur
Venez voir nos nouvelles camé­

ras couleur dont les lentilles sont 
de plus en plus performantes. Leur 
qualité d’image est toujours 
supérieure même sans éclairage. 
Il nous fera plaisir de vous présen­
ter notre système d’enregistrement 
par tour informatique et de vous 
démontrer la facilité d’utilisation

l’avant
et de localisation d’enregistrement.

Nouveautés sur le marché
Nouveau sur le marché : clavier 

pour système de cambriolage avec 
écran tactile très simple d’utilisa­
tion. Plus besoin de manuel pour 
effectuer une modification. Il suf­
fit tout simplement d’effectuer les 
manipulations avec les menus qui 
peuvent s’adapter à vos besoins 
spécifiques. Nos systèmes de sécu­
rité sont d’une telle fiabilité que 
nous vous offrirons, sans frais sup­
plémentaires, une garantie de deux 
ans sur toutes les pièces.

Un service de grande qualité
Notre équipe est composée de 

gens d’expérience, ce qui résulte 
en une grande qualité au niveau 
du service. Tous ces années d’ex­
périence combinées font en sorte 
que vous trouverez toujours répon­
ses à vos questions et ce, sans délai.

La sécurité de votre entourage 
vous préoccupe ? Alors venez nous 
voir, il nous fera plaisir de répon­
dre à vos questions !

RESIDENTIELS 
COMMERCIAL^
industriel!
agricole!
INSTITUTIONNEL

VOL/INCENDIE
CAMÉRA
INTERCOM
SYSTÈME POUR PERSONNES ÂGÉES 
CENTRALE D’ALARME 24H/24H (U.L.C.) 
CAMÉRA PAR INTERNET (OVR) 
CONTRÔLE D'ACCÈS 
LIEN HAUTE SÉCURITÉ R.B.Q.: 8317-4110-53

393874V
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SALON Eâêami 1 du 13 au 16 mars 2008
Développement et jonovation chez 
Meubles Conc! ditionnels

Lan née 2007 aura été synonyme 
de développement et d’innovation 
pour Meubles Concept Traditionnels. 
En effet, l’entreprise familiale, qui fa­
brique des meubles au cachet rus­
tique, a ajouté plusieurs nouveaux pro­
duits et services à son large éventail 
de meubles en pin blanc du Québec 
déjà disponible. Ainsi, Meubles Con­
cept Traditionnels propose la fabrica­
tion sur mesure de meubles de salle 
de bain et de meubles pour télévision 
à écran plat. «Nous avons créé plu­
sieurs nouveaux concepts de meubles 
esthétiques et fonctionnels pour toutes

les pièces de la mai­
son», explique M.
Richard Bousquet, pro­
priétaire de l’entreprise.
Et. autre nouveauté, le 
commerce est main­
tenant dépositaire, au 
prix du manufacturier, 
de toute la gamme de 
matelas de qualité fa­
briqués par la compa­
gnie sherbrookoise 
Matelas Houde.

En 2008, l’entreprise 
poursuivra sur cette lancée inno-

. I vatrice. «Nous 
avons plu­
sieurs projets 
en tête, dont 
l’ajout de 
services tels 
que la réno- 
vation d’ar-

U

f
«

Ce meuble de sa^e 
de bain fait partie 
des nouveautés, j

modèles de
tables de cuisine», poursuit-il.

L’alliance de la tradition 
et de la modernité

Reconnu pour son service à la 
clientèle irréprochable. Meubles

cation à la main exclusivement en 
pin massif ainsi que par la qualité 
supérieure de sa finition, qui lui donne 
un aspect ancien au charme cham­
pêtre. Ainsi, un procédé fini mat est 
utilisé afin d'imiter l’effet des huiles 
et des cires employées jadis pour 
entretenir les meubles et l’utilisation 
des pentures à queue de rat et du 
loquet de bois ajoutent à l’aspect rus­
tique. «Une de nos forces demeure 
le savoir-faire de nos artisans. Ils intè­
grent dans leur méthode de travail la 
minutie, la précision, la dextérité et.

peuvent y choisir leurs meubles au 
prix du manufacturier. Le service de 
fabrication sur mesure est aussi offert 
dans des délais rapides et à un bon 
rapport qualité-prix», poursuit M. 
Bousquet, également propriétaire- 
fondateur de la division Concept 
Finimeuble, qui fait partie intégrante 
de l’entreprise.

Pendant plusieurs années, Concept 
Finimeuble s’est spécialisée dans la 
sous-traitance de finition de mobiliers 
et la fabrication de présentoirs. «En 
2003, lors de l'ouverture de Meubles

surtout, le souci de produire des Concept Traditionnels, nous avons
meubles de qualité», explique M. 
Bousquet. Par ailleurs, la compagnie 
a récemment mis sur le marché un 
nouveau fini antiqué deux couleurs, 
très populaire auprès de la clientèle.

créé une nouvelle division à l’entre­
prise. C'est ainsi qu’une partie de l’u­
sine se consacre maintenant à la fini­
tion de mobiliers et que l’autre fabri­
que des meubles rustiques en pin 
massif», explique Marie-Eve Bousquet, 
qui agit à titre de directrice aux ventes.

M. Bousquet et toute son équipe

La dynamique 
Traditionnel

ripe de Meubles Concept

M

Vaste salle de montre
Les meubles de qualité supérieure

moires de Concept Traditionnels offre des pro- fabriqués sur place sont offerts dans invitent la population à venir les ren- 
cuisineen pin duits synonymes de durabilité et de la vaste salle de montre adjacente à contrer au kiosque 27 du Salon 
rustique, la qualité, sans oublier cette touche d’élé- l’usine. «Nos nouveautés et toute notre Habitation Granby et région. Ils pour- 
vente de gance au cachet rustique. Fabriqué à gamme de modèles réguliers sont ront y admirer plusieurs nouveautés
planchers et partir de pin blanc du Québec, chaque exposés dans notre grande salle de ainsi qu’une gamme variée de meu- 
l’arrivée de meuble, proposé dans un grand choix montre ouverte au public et située blés destinés à toutes les pièces de la 
nouveaux de couleurs, est unique par sa fabri- sur la rue St-Pierre à St-Pie. Les clients maison.

'Fct'b-ri'Oci'tvt &e<
FAbRicATioN sur mesuR© Disponible

VGNOZ RGNCONTRGR UN RepRéseNTANT 

AU SaIoN DG l’HAbiTATiON . 
DG GRANbq AU STAND #27 GT

Demandez
votre carte-rabais privilège

^ .

Meublesfconcept
traditionnels

57, rue St-Pierre, St-Pie-de-Bagot 
Tél.: (450) 772-5692 poste 224

WWW.CONCEPTFINIMEUBU.COM
commandes@conceptf immeuble. corn

Heures d'ouverture:
Lundi au Samedi: 9h à 16h Dimanche: fermé

** fermé du lun. au vend, de I2h à 12H30

CUISINE

■T?*-*',

CHAMBRE A 
COUCHER

£a auaiité 'b'un ébéniste au prix lu manufacturier !
O —»

http://WWW.CONCEPTFINIMEUBU.COM
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Depuis 60 ans, le 
Groupe Gaston Côté 
a la solution à votre 
projet !

Le Groupe Gaston Côté se spé­
cialise dans la vente de matériaux 
de construction et de quincaillerie 
depuis 60 ans déjà !

Un fondateur à 
l’avant-garde !

Le fondateur, M. Gaston Côté, 
qui a ouvert les portes de son 
entreprise en 1947, a toujours été 
innovateur dans ce type de com­
merce. Même dans les années 60. 
il avait déjà pensé à fabriquer des 
murs usinés.

Une imposante gamme de 
produits de construction
En 1998, MM. Gesner Blenkhom 

et Stéphane Côté ont fait l’acqui­
sition du Groupe Gaston Côté et, 
depuis ce temps, ils continuent 
dans la même veine que leur pré­
décesseur tout en ayant connu une 
croissance considérable. Le Groupe

est, en effet, présent à Lac-Mégan­
tic, Windsor. Rock Forest, Sherbrooke, 
Cowansville et Ange-Gardien.

Le Groupe Gaston Côté est plus 
qu’un détaillant de matériaux de 
construction, il est aussi un fabri­
cant de fermes de toit, de pou­
trelles sur mesure, de composantes 
de bâtiments et de murs usinés. 
Il est reconnu pour l’excellente 
qualité de fabrication de ses pro­
duits qu’il peut vendre partout au 
Québec.

Qualité et rapidité
En outre, la rapidité du délai de 

livraison et la qualité de la pro­
duction avec laquelle l’équipe 
répond à la demande de la clien­
tèle font en sorte d’augmenter l’ef­
ficacité d’installation au chantier. 
Comme l’expliquent MM. Stéphane 
Côté et Gesner Blenkhom, copro­
priétaires: «Les gens apprécient

Dans l’ordre habituel, M. Gesner Blenkhom; le fondateur, M. Gaston Côté et M. Stéphane Côté

6AS Tq

beaucoup nos murs usinés en 
grande partie à cause des infor­
mations que nous leur fournis­
sons: un plan de montage et des 
indications sur l’ordre chronolo­
gique sont distribués avec le mur 
usiné, ce qui facilite le travail en 
chantier. De plus, nos murs usinés 
sont complets et ne nécessitent 
aucun ajout. Lors de l’achat, l’iso­

lation, le pare-air, la fourrure 
intérieure et extérieure sont inté­
grés. Il ne reste plus qu’à fixer les 
panneaux de gypse et de revête­
ment extérieur.»

Une équipe professionnelle 
et une flotte de camions 

imposante
Pour un projet de construction,

une équipe de 10 techniciens est 
en place avec une flotte de plus 
de 26 camions à votre disposition.

Pour en connaître davantage 
sur les solutions que vous propose 
le Groupe Gaston Côté, venez ren­
contrer ses représentants au Salon 
Habitation Granby et région.

Depuis 60 ans. le Groupe Gaston 
Côté a la solution à votre projet.

Groupe
Gaston Goto
CENTRES DE RÉNOVATIONS ET DE MATÉRIAUX

S1*fermes et panneaux solai,

• 5 succursales
• 4 divisions manufacturières 

Fermes de toits

Poutrelles sur mesure 
Murs usinés
Composantes : planchers, balcons, toits, etc.

Rock Forest 
819 864-6801

Mégantic 
819 583-3336

Cowansville 
450 266-0303

Ange-Gardien 
450 293-5391

Rock Forest 
819 564-2257
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SALONS^ 1 du 13 au 16 mars 2008
Aspirateur J.R et fils: Service et qualité sont nos 
spécialités et nos priorités !

Situé depuis déjà trois ans au 759 
Principale, aux Halles de Granby, entre 
la pharmacie Jean Coutu et la rôtisse­
rie Au Coq, le commerce bien connu 
Aspirateur J.P et fils est le seul du gen­
re à Granby à faire uniquement la 
vente et la réparation d’aspirateurs. 
Auparavant situé sur la rue Notre- 
Dame, le commerce bénéficie, depuis 
son déménagement, d’une visibilité 
supérieure, d’une superficie de vente 
plus grande et d’un accès facile pour 
personnes handicapées, sans aucune 
marche à monter.

Spécialisé dans la vente d’aspira­
teurs centraux Cyclo-Vac et Beam et

d'aspirateurs portatifs Samsung et 
Sebo, Aspirateur J.P. est également 
dépositaire des aspirateurs portatifs 
haut de gamme Miele et Zelmer. À 
souligner que les aspirateurs Miele et 
Sebo sont tous deux de fabrication 
allemande.

La relève est en place !
Propriété de Mme Christiane 

Fournier et de M. Jean-Pierre Duchar- 
me, qui totalisent à eux deux près de 
40 ans d’expérience dans le domaine 
de l'aspirateur, le commerce a accueil­
li en 2005 un des membres de la deux­
ième génération au sein de l’entre­

0OO*

prise. 11 s’agit de Pierre-Luc 
Ducharme, le fils du couple, qui 
travaille dans l'entreprise à 
temps plein. Véritable profes­
sionnel. Pierre-Luc saura vous 
conseiller judicieusement lors 
de l’achat de votre aspirateur.

Une solide réputation 
régionale

Fondé en 1992, Aspirateur J.R 
s’est bâti une solide réputation 
à travers la région grâce au servi­
ce professionnel de son équipe 
positive et honnête. On y pro­
pose le service de réparation de toutes 
marques d’aspirateurs centraux et à 
chariots et on y fait l’installation d’aspi­
rateurs centraux en plus de la vente 
de pièces, de sacs et de filtres.

Présent à Cowansville
Afin d’offrir un meilleur service et 

des prix encore plus compétitifs, Mme 
Christiane Fournier a fait l’acquisition, 
en 2004, du commerce Aspirateur 
Lise et Dan, situé au 901, rue du Sud 
à Cowansville.

Cyclo-Vac: l’excellence 
d’un produit québécois

Mme Fournier, M. Ducharme et 
leur fils Pierre-Luc seront au Salon

CYclo '<
, ........WtS
\-------——^------------fs

Habitation Granby et région 
pour y présenter les aspira­
teurs centraux Cyclo-Vac. De 
fabrication québécoise, ces 
aspirateurs sont les plus per- 
fonnants et les plus silencieux 
(seulement 54 à 56 décibels) 
sur le marché. Leur excellente 
qualité leur a d’ailleurs valu 
d’être classés bon premier par 
le magazine Protégez-Vous.

Faites l’expérience de la 
qualité Cyclo-Vac au Salon 
Habitation Granby et région. 
C’est un rendez-vous !

759 Principale 
(Halles de Granby) 

450 375-8304

•> O

■

ASPIRATEUR CENTRAL

Fabriqué au Québec 
Produit haut de gamme

Ensemble
accessoires

7et Pr?"l?Habita«on

N

450 375-8304
Vente, neufs et usagés • Réparation

759 Principale, Granby

RECOMMANDÉ

:iE

ASPIRATEUR 
LISE ET DAN inc.
Christiane Fournier, prop.

450 263-8453
901, rue du Sud, Cowansville
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Batitech
Batitech est une équipe multidisciplinaire 

oeuvrant dans le domaine des maisons et des 
chalets usinés en panneaux. Ce qui nous dis­
tingue? La rapidité et la qualité de nos cons­
tructions sans compromis. Batitech est 
accréditée Novoclimat Sélect. Nous sommes 
parmi un nombre très restreint d’entreprises 
de maisons et de chalets usinés au Québec à 
offrir les normes R-2000.

Une vision répondant 
à vos besoins

Chef de file dans la fabrication de rési­
dences familiales, secondaires, de chalets ou 
d’édifices commerciaux, Batitech répond aux 
exigences contemporaines les plus strictes. 
Qu’il s'agisse d’énergie, de design, de confort 
et plus encore, Batitech fournit un service 
adapté à vos besoins et à votre situation.

Maisons éconergétiques
L’accréditation Novoclimat Sélect et les 

normes R-2000 vous assurent des économies 
d’énergie et une approche écologique à la 
construction Ces normes, en vigueur seule­
ment au Québec et supérieures aux codes de 
bâtiment en vigueur au Canada, sont les plus 
rigoureuses au pays. Résultat ? Les maisons 
et les chalets construits par Batitech sont les

plus abordables, les plus éconergétiques, 
actuellement sur le marché. Pour vous, cela 
signifie une meilleure qualité de construction 
et de l’air intérieur de votre maison en plus 
d’économies d’énergie!

Plus qu’une simple résidence: 
un mode de vie

Batitech vous propose des résidences qui 
reflètent vos rêves, vos besoins, votre budget 
et ce, aux différentes étapes de votre vie. Dès 
l’achat de votre résidence principale ou secon­
daire, ou encore de votre chalet pour une 
qualité de vie bien méritée, Batitech vous 
accompagne pour transformer votre rêve en 
réalité.

Batikit
Avec Batikit, vous pouvez réaliser votre pro­

pre maison au modèle de votre choix. Vous 
avez l’option d’effectuer vous-même une petite 
ou une grande partie des travaux. Grâce à 
Batikit. vous bénéficierez ainsi d’importantes 
économies. Notre département technique 
conçoit votre projet selon vos propres cro­
quis ou photos. Les planchers et les murs en 
panneaux, ainsi que les fermes de toit, sont 
installés par notre équipe spécialisée sur vos 
fondations, déjà prêtes à recevoir les structures.

Nous nous occupons même de la livraison 
des matériaux au chantier de construction 
s’il y a un détaillant BMR à proximité du 
chantier! Vous avez le choix de pré-installer

bien faite !
en usine l’isolant et les fenêtres des panneaux 
muraux et de présceller le toit avec une mem­
brane imperméabilisée. L’assistance d’un 
expert Batitech peut également être disponible 
sur place durant l’évolution du projet et ce, 
même pour la partie de la construction qui 
est de votre propre ressort.

Baticlick
Entièrement construit à l’usine Batitech 

selon les normes les plus élevées, les rési­
dences Baticlick sont la solution idéale pour 
les fervents de la nature. Produit innovateur, 
ces chalets et ces maisons en panneaux, d'iso­
lation supérieure, s’avèrent les résidences par 
excellence pour les gens à la recherche d’un 
produit clé en main de première qualité. Électri­
cité, plomberie, armoires de cuisine et salle 
de bain, revêtements de planchers et de murs, 

tout est installé et prêt à être utilisé.
En harmonie avec son environnement, vous 

serez étonné par la luminosité et les économies 
offertes par les chalets Baticlick. Bien que le 
modèle suisse de 26 pi X 28 pi attire beaucoup 
l’attention, deux autres modèles de la même 
famille sont disponibles: soit un plus petit 
modèle, le Cottage de 19 pi X 28 pi et la nou­
velle arrivée, de type unifamilial de 36 pi X 30 
pi pour la vie urbaine ou la campagne. Pour 
un rapport qualité-prix et une rapidité incom­
parables, les chalets et maisons Baticlick sont 
la solution que vous recherchez. Appelez-nous 
pour vous renseigner: 450 375-2626 
www.batitech.ca, ronald 
peloquin@batitech...a

NOUVEAU 
À GRANBY!

Batitech
50, rue Principale, Granby

450 375-2626
www. batitech. ca 

ronaldpeloquin@batitech.ca

Ht!» ,

• Batitech paye votre facture d’électricité 
pendant 1 an

• Subvention Hydro Québec 
ou Gaz Métro. 1 500 $*

* Voir conseiller pour conditions.

Baticlick

Possibilité de :
• Structure installée 

Travail partagé
• Autoconstruction 

Co ni posa n tes nsi n ées

3 concepts:

Batikit 

Baticlick 

• Chalet chic

Baticlick 
Chalet suisse

G R 0 V P K
n'__ ‘ SELECT

Novoclimat R-2000Ot itm .V : r ttfRGGXX#

12

12

12

http://www.batitech.ca
mailto:ronaldpeloquin@batitech.ca


SALON ËâgSSi 1 du 13 au 16 mars 2008
Construction André Dumoulin : les
spécialistes du système de coffrage isolant

L
Vous rêvez d’une nouvelle mai­

son ou encore de rénover celle que 
vous possédez déjà? Fort de plus 
de 20 ans d’expérience dans le 
domaine de la construction, l’en­
trepreneur général et spécialisé 
André Dumoulin saura réaliser vos 
projets selon vos besoins, vos goûts 
et votre budget.

Spécialisé dans les maisons en 
coffrages isolants, il possède une 
expérience exceptionnelle dans ce 
type de construction. Ce procédé 
de fabrication, à haut rendement 
énergétique, permet une économie 
de chauffage pouvant grimper 
jusqu’à 70 %. Conçue à partir de 
panneaux en polystyrène haute 
densité qui s’intégrent parfaitement 
les uns aux autres, la construction 
en coffrages isolants procure éga­
lement une insonorisation et une

étanchéité supérieures ainsi qu’une 
solidité à toute épreuve.

» t t'r

r« -«r

Ce procédé innovateur suscite 
votre curiosité ? M. Dumoulin sera 
au Salon Habitation Granby et 
région pour vous informer, vous 
expliquer en détail chacune des 
étapes de construction à l’aide de 
photos et vous démontrer ce pro­
cédé « Un mur en polystyrène sera 
érigé, directement au Salon, pour 
que les visiteurs puissent visuali­
ser le procédé de fabrication », men­
tionne M. Dumoulin.

Professionnalisme, minutie 
et souci du détail

Détentrice des plans de garantie 
de maisons neuves de l’APCHQ, ac­
créditée Novoclimat et membre de 
l’ACl (Association du coffrage isolant),

Construction André Dumoulin est le 
partenaire idéal pour vos projets de 
construction ou de rénovation. Son 
champ d’expertise couvre la pose de 
bardeaux d’asphalte, l’installation de 
portes et fenêtres, de panneaux so­
laires, de planchers de bois franc et 
de planchers radiants, sans oublier 
la finition intérieure et extérieure. 
Disponible et à l’écoute de sa clien­
tèle, M. Dumoulin et son équipe s’as­
surent de mener*votre projet à terme 
avec professionnalisme, rigueur et 
souci du détail. De nombreuses rési­
dences dans Shefford, Bromont, Lac- 
Brome, Granby et sur la Rive-Sud 
sont là pour le prouver.

Une entreprise soucieuse 
de l’environnement

L’environnement et l’efficacité 
énergétique sont au cœur des pré­
occupations de Construction André 
Dumoulin Afin de toujours demeu­
rer à la fine pointe des dernières 
nouveautés en matière de solutions 
environnementales, l’entreprise 
assure à son personnel une for­
mation continue. Parmi les meil­
leures solutions écc-énergétiques 
que vous offre André Dumoulin, la 
thermographie permet d’identifier 
les pertes de chaleur à l’intérieur 
d’une pièce. On propose également 
des solutions propres à optimiser

le rendement énergétique des rési­
dences existantes.

Vous avez un projet de cons­
truction ou de rénovation en tète ? 
Passez rencontrer M. Dumoulin et 
son équipe au kiosque 126 du Salon 
Habitation Granby et région pour 
connaître les nombreux avantages 
de la construction en coffrages iso­
lants. Pour tous vos projets de cons­
truction traditionnelle ou à l’avant- 
garde de l’environnement, d’une 
résidence intermédiaire ou haut de 
gamme, faites confiance à André 
Dumoulin et son équipe. Ils sauront 
répondre à vos exigences et vous 
satisfaire.

& ;

.

S»"v «

Coffrage isolant
____________ nSf.,... .........................-

ardeaux d’asDhalt

ndré Dumoulin
i krvtrepreaeur générai et spécialisé 

CONSTRUCTION & RÉNOVATION^ uilMMl

Ii- ________ _______________
Tél.: 450 777-1380 • Cel.: 450 776-0599 «Téléc.: 450 777-0228#

LICENCE RBQ : 8272-5243-23
Courriel: constructionadumoulin @ videotron, ca 11=11
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ABC Gestion Parasitaire Inc. :
Une entreprise bien de chez nous

Pionnier du service 
antiparasitaire au Canada
Lentreprise ABC Gestion Parasitaire 

fait partie d’une lignée d’entreprises 
familiales spécialisées dans la gestion 
antiparasitaire. Fondée par un pion­
nier du service antiparasitaire au 
Canada, M. Henri Maheu, celui-ci a 
œuvré, au sein de sa propre entre­
prise de 1917 à 1962. Son fils Ronald 
s’est joint à lui en 1955 et a fondé, 
en 1966, Maheu Extermination Ltée. 
En 1977, suite à la vente de Maheu 
Extermination Ltée, Ronald O. Maheu 
fonde ABC Extermination. De plus, 
il crée, avec son associé Yanick 
Johnson, ABC Gestion Parasitaire Inc. 
En juin 2003, il cède les actions d’ABC 
Gestion Parasitaire Inc. à M. Johnson, 
qui en devient président. Le siège 
social de l’entreprise se situe à Granby.

Chef de file
La mission d’ABC Gestion Parasi­

taire est d’assurer un service profes­
sionnel de grande qualité, basé sur le 
concept de la lutte intégrée afin de 
protéger la santé de la communauté 
ainsi que l’environnement. En outre, 
pour demeurer à la fine pointe des

\

M. Yanick | 
président

nouvelles techniques et conserver son 
titre de chef de file de l’industrie, ABC 
Gestion Parasitaire mise sur un servi­
ce courtois et un personnel qui a le 
souci d’aider et de bien servir les 
clients.

Protection et sécurité
C’est, en effet, grâce à l'utilisation 

de produits naturels et sécuritaires

et à son service rapide et profession­
nel que l’entreprise a réussi à se bâtir 
une excellence renommée tant au 
niveau résidentiel, commercial qu’in­
dustriel. Spécialisée dans le contrôle 
d'insectes nuisibles (fourmis, blattes, 
punaises de lit, etc.) et de rongeurs 
(rats, souris, etc.), ABC Gestion Para­
sitaire fait également la capture d’an­
imaux (mouffettes, marmottes, etc.).

Aussi, l’en­
treprise pro­
pose gratui­
tement ses 
services d’é- 
valuation et 
d’identifica­
tion d’in­
sectes.

La pro­
tection de 
l’environne­
ment et la 
sécurité 
comptent 
parmi les 
préoccupa­
tions de 
première 
importance 

pour ABC Gestion Parasitaire Inc. La 
compagnie n’utilise que des produits 
reconnus et enregistrés par Santé 
Canada et les produits naturels y sont 
fortement valorisés. « Le choix du pro­
duit est primordial lors d’une inter­
vention qui nécessite l’utilisation d’un 
pesticide. D’abord, il faut choisir le 
produit en fonction de l’insecte visé, 
afin d’obtenir le meilleur résultat. Il

faut également considérer la toxicité 
du produit et, à résultat égal, toujours 
opter pour le produit dont le degré 
de toxicité est moindre ou nul », 
explique M. Johnson.

Dans son souci constant de bien 
servir la collectivité, ABC Gestion 
Parasitaire Inc. est membre de l’Asso­
ciation québécoise de la gestion par­
asitaire (A.Q.G.P.), de l’Association 
canadienne de la gestion parasitaire, 
du National Pest Management 
Association et de l’Association québé­
coise de la qualité. De plus, l’entrepri­
se peut compter sur un personnel 
des plus qualifiés. En effet, tous les 
employés sont détenteurs d’un cer­
tificat d’applicateur en conformité 
avec la Loi sur les pesticides du minis­
tère de l’Environnement du Québec.

Venez rencontrer M. Johnson et 
son équipe au Salon Habitation 
Granby et région et informez-vous 
sur les plans personnalisés de préven­
tion et de protection antiparasitaire 
conçus spécifiquement pour la clien­
tèle résidentielle. Ils vous permettront 
d'économiser et de prévenir des pro­
blèmes éventuels d’insectes nuisibles 
ou de rongeurs.
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Le magasin-entrepôt des Industries Boi|
Inc. : Des planchers de bois préhuilés de qualité

nufacturier

L'usine de La Patrie

projets de rénovation ou de cons­
truction. Vous y trouverez aussi un 
vaste choix de moulures de bois, de 
planches murales intérieures et 
extérieures en pin. de marches 
d’escaliers, de bois d’ébénisterie brut 
et plané et d’huiles et vernis. « À cause 
des nombreux avantages de nos pro­
duits et de leurs prix très compéti­
tifs. notre clientèle provient de partout

essences de pin. de 
mélèze et de bois 
franc en lattes de 
cinq pieds de Ion 
gueur moyenne et 
en largeurs de 3 1/4 
po, 4 po, 5 po et 7 po 
ces planchers ajou­
teront une beauté 
inaltérable à tous vos

egratignures et qui créé une patine, 
qui n’est pas sans évoquer la richesse 
des planchers ancestraux. De plus 
c’est un produit écologique prêt à po­
ser, dont la splendeur s’accentue avec 
le temps.

Depuis son acquisition en 1989 
par M. Richard Pilon, la compagnie 
de transformation de bois Industries 
Bois Ditton Inc. est reconnue pour 
ses produits de qualité supérieure. Ses 
planchers de bois franc préhuilé sus­
citent d’ailleurs beaucoup d’engoue­
ment de la pan de sa nombreuse clien­
tèle. Et pour cause, puisque ce sont 
des planchers préhuilés avec des 
huiles naturelles importées d’Italie, 
d’après un concept européen.

Ces huiles, très résistantes, sont 
conçues expressément pour les 
planchers. Elles leur confèrent un fini 
mat. qui atténue de beaucoup les

Prix du manufacturier 
au magasin-entrepôt

Depuis trois ans, il est d’ailleurs 
très facile de se procurer, sans inter­
médiaire et à des prix du manufac­
turier, ces planchers préhuilés directe­
ment au magasin-entrepôt adjacent 
à l’usine située au 33 Principale Sud 
à La Patrie. Disponibles dans les

Les planches murales de pin confèrent 
une ambiance chaleureuse à toute pièce.

Le plancher de frêne 
prëhuiié : pour sa splendeur 

et son authenticité.

au Québec», explique M. Philippe 
Pilon.

Service de séchage et 
de transformation de bois
Vous avez à la maison du bois que 

vous souhaitez faire sécher ou trans­
former en planchers ou en planches 
murales ? L’équipe d’une trentaine 
d’employés de Bois Ditton Inc.se fera 
un plaisir de sécher ou de transformer 
pour vous, à forfait, votre bois.

Pour plus d’information sur nos 
planchers préhuilés de qualité supé­
rieure et tous nos services, venez nous 
rencontrer au kiosque No 50 du Salon 
Habitation Granby et région.

il
■ -ÎMÉLàto- jvMsP

C est moins cher... Nous sommes LE FABRI^Wffil

T • Plancher de bois préhuilé • Moulures de bois 

Marches d'escaliers • Revêtements intérieur et extérieur de pin

Vernis, huiles naturelles et bien plus...

®i
Venez nous voir au Salon Habitation

(kiosque no 50)

Tel.: 819 888-2856 " www.boisditton.ca
2

m

m

PA
G

E I7A - M
ER

C
R

ED
I 

12 M
AR

S - LA
 VO

IX DE L’EST - C
A

H
IER PU

B
LIR

EPO
R

TA
G

E

http://www.boisditton.ca


PA
G

E I
8A

 - M
ER

CR
ED

I 12
 M

A
RS

 20
08

 - L
A

 V
O

IX
 DE

 L’
ES

T -
 C

A
H

IE
R

 PU
BL

IR
EP

O
R

TA
G

E

'À m a.

entrée 8‘

r avoirs

ipteur d'habitat• Isavu
contemporain
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. \ à j ,
Achetons région, achetons chez nous !

• Setlakwe 
WTrimisieurs autrl

HABITATION
GRANBY & RÉGION

575, rue Dufferin, Granby 450 375-2552

Navette gratuite
Stationnez au Zoo

(entrée boul. David-Bouchard)

Horaire
du

Salon:

Jeudi:.....................de 18 h à 21 h
t Vendredi:............ de 11 h à 21 h

Samedi: ...............de 10 h à 21 h
Dimanche: . . . .de lOh à 17h

PEPSI
«

En collaboration avec:

___^ TVA TÉLÉ 7
'fflL mhummiiim

tva.canoe.com mins
( M 114,1

■ ■ T . ■ 1 A

COMPLEX! SPOmnF
INTERPLUS

50477^
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Pour bien travailler avec 
la rénovation
• Demandez des références.

Un ami vous recommande un 
entrepreneur. Demandez à ce der­
nier de vous fournir les noms de 
clients que vous ne connaissez pas. 
Un entrepreneur de confiance, en 
plus de se soucier des détails, utili­
sera des housses, nettoiera le site 
tous les jours, sera respectueux de 
votre horaire, effectuera un suivi 
de vos questions et facturera sur 
une base régulière. Possède-t-il une 
adresse électronique ou un télé­
phone cellulaire?

• Dressez la liste de 
ce que vous voulez.

Faites l’inventaire de ce que vous 
aimez (et de ce que vous aimez 
moins) dans votre maison. Assurez- 
vous que cette liste convient à tous 
ses occupants. À quoi les différentes 
pièces servent-elles présentement et 
qu’attendez-vous des modifications 
que vous voulez apporter? Ces détails 
aideront votre entrepreneur à mieux 
comprendre vos objectifs.

• Rédigez un contrat
et soyez précis.

Quelles sont les dates de mise 
en chantier et de fin des travaux? 
Si la rénovation prend plus de 
temps, qu’a-t-on prévu? Quelles 
sont les modalités de paiement? Y 
a-t-il des spécifications quant aux

matériaux? Qui achète quoi? Qui 
fait quoi?

• Révisez votre budget 
à la hausse.

Les travaux coûtent généralement 
de 10 % à 20 % de plus que ce qui 
a été planifié. Si ce supplément est 
déjà inscrit à votre budget, vous vous 
sentirez libre d’ajouter un élément 
ou de vous payer un petit extra.

• Apprenez à communiquer.
Avant toute chose, vous devez 

comprendre chaque aspect de la 
rénovation, vous renseigner sur ce 
que vous achetez. Posez de nom­
breuses questions, étudiez les plans 
et assurez-vous de tous les détails 
avec l'entrepreneur Un calendrier 
des travaux ainsi qu'un centre des 
messages tiendront tous ceux qui 
sont impliqués - vous, vos enfants, 
l’entrepreneur et les ouvriers spé­
cialisés - informés des différentes 
étapes. Aidez votre entrepreneur à 
prendre des décisions rapidement et 
efficacement en lui fournissant le 
numéro de votre cellulaire ou de 
votre poste au bureau.

• Visitez les salles
d’exposition avec et sans 

votre entrepreneur.
En y allant seul, vous pouvez 

rêver, imaginer, créer. Avec l’en­

trepreneur. l’approche sera plus 
terre à terre. Ce dernier peut vous 
conseiller sur ce qui convient à 
votre maison ainsi que sur les 
matériaux avec lesquels il aime tra­
vailler.

• Tenez un journal de bord.
Ce journal peut se résumer à une 

chemise où vous gardez la liste des 
produits demandés, la date des 
installations ainsi que des notes 
sur la progression journalière. Cet 
aide-mémoire sera précieux si le 
chantier devient chaotique.

• Soyez conciliant.
Le va-et-vient continuel, le bruit 

et la poussière sont des incon­
vénients inévitables lors d’une réno­
vation. Rendez le tout supportable 
en vous préparant, ainsi que yotre 
famille, à ces désagréments. Rendez 
votre maison accessible aux ou­
vriers, étudiez leur horaire. Certains 
entrepreneurs préfèrent besogner 
de 7 h à 15 h, d’autres de 10 h à 
18 h. Discutez de tout cela dès le 
début des travaux afin de ne pas 
trop chambouler votre mode de vie. 
Pour reprendre votre souffle, plani­
fiez des repas à l’extérieur de la 
maison ainsi que des fins de 
semaine loin du chantier.

• Soyez disponible.
Assurez-vous que l’on peut vous 

joindre en tout temps par télé­

soécialiste de

phone. Obtenez de votre détaillant 
le nom d’une personne-ressource 
qui pourra répondre aux deman­
des de votre entrepreneur. 11 n’y a 
rien de plus stressant pour un 
entrepreneur que de poser une 
baignoire en se demandant s’il 
manque un boulon, ou de devoir 
décider seul de la hauteur d'un 
luminaire.

• Acceptez les 
nouvelles idées.

Il arrive très souvent que les 
plans pensés au poil nécessitent 
des changements au moment de 
l'exécution. Un entrepreneur de 
confiance saura vous proposer des 
solutions de rechange. Son expé­
rience lui permettra de trouver ce 
qui convient le mieux.

ISAVIC . Pour un milieu de vie différent!
Concepteur d’habitats contemporains, revalorisation d’habitats existants.

Projets en vente :
Habitat contemporain Habitat revalorisé
Projet Trépanier 412 Denison Est, Granby.

• Hr*'-

r“rMb *»

-4 *■ *

Deux magnifiques terrains pour y construire une habitation 
contemporaine. Situés sur la rue Trépanier (secteur originel du 
Mont Plaisant) ces terrains de +/- 6500 pi. carrés comptent 
quelques arbres matures et sont desservis par les réseaux 
d’égout et d’aqueduc de la ville de Granby. Il s’agit d’un 
secteur de choix, calme et agréable à vivre, près de tous les 
services. Isavic vous propose un modèle d’habitation dessiné 
spécifiquement pour s'implanter sur l’un de ces terrains.

^ JL . C

www.isavic.com
450-777-0926

E

- cafift

Une superbe maison d'époque revalorisée. Entièrement 
rénovée, cette maison de 2 étages vous charmera par ses 
planchers de bois, ses armoires de cerisier, son foyer de pierre 
au salon, sa salle de bain champêtre, son grand terrain et 
encore bien plus!

Ë; ’ >•

393978V
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SALON Idu 13 au 16 mars 2008
Spécialiste en planchers radiants : Distribution 
MJ. vous apporte confort et cho/eyjvL-

Vous songez a vous construire 
une nouvelle résidence et souhaitez 
maximiser votre mieux-être et votre

planchers chauffants, Distribution constructeurs qui optent pour ce 
M.J. fabrique en atelier des pan- type de chauffage, travailler de con­
neaux préassemblés de systèmes cert avec des entrepreneurs plom- 

de chauffage exclusifs biers affiliés ou encore offrir le ser- 
qui font la renommée vice clé en main. Selon la formule 
de l’entreprise. Faciles à choisie, le client reçoit la formation 
installer et adaptés en nécessaire au bon fonctionnement 
tous points à vos de son système. Au cours des 
besoins, ces panneaux travaux, on lui fournit, en tout 
représentent la solution temps, le support technique pour 
idéale pour un plancher réaliser son projet, 
fonctionnel et efficace. La réputation et l’expérience 

De plus, l’équipe acquise au fil des ans dans le 
professionnelle de domaine du chauffage radiant 
Distribution M.J. offre permettent à Distribution M.J. 
une panoplie de servi- d’offrir un support technique à 
ces selon vos besoins, ses clients, mais aussi des prix 
Elle peut guider les auto- des plus compétitifs pour ainsi

PLOWIJ 
CM AU»

IWIATIS

mieux répondre à leurs besoins.
Offrez bien-être et confort à vos 

pieds ! Venez nous rencontrer au 
Salon Habitation Granby et région 
et profitez-en pour apporter votre

projet. Nous pourrons ainsi répon­
dre à vos questions. Il suffit d’une 
visite et vous serez convaincu à quel 
point le chauffage radiant peut 
transformer votre propriété en une

plan ou nous faire part de votre véritable oasis de confort.

confort? Le plancher radiant 
représente la solution tout indiquée 
puisqu’il procure une chaleur 
enveloppante sans égale tout en 
étant accessible à tous les budgets. 
Il peut facilement s’installer non 
seulement dans une maison, mais 
également dans un garage ou 
même un entrepôt. De plus, le 
chauffage radiant facilite l’amé­
nagement des pièces.

Distributeur et détaillant de
Dominik Goupil, Mario Jodoin, Marie-Josée Dutil, 

Frédéric Caouette et Luc Laliberté

vous invite à venir les rencontrer au

SALON HABITATION 
GRANBY ET RÉGION,
du 13 au 16 mars. au kiosque #160confort

est iw&priorités !
Apportez-nous vos projets de planchers 
chauffants et nous répondrons à vos 
questions avec plaisir.

Nos partenaires :

ZURN*
THERMOLEC

La dernière technologie en matière de

CHAUFFAGE À L’EAUCASH ACME

133 Pierre-Paradis, St-Alphonse-de-Granby 450 375-5551
393989V
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Fenêtres Nouvelle Vision Inc.: Votre lien direct 
avec la qualité, l’expérience et

Depuis déjà six ans. pour des cen- succursale à Cowansville, fait assuré- 
taines de clients, le savoir-faire a un ment partie des changements ma- 
nom, un seul : Fenêtres Nouvelle jeurs tout comme l'ajout d’un nou- 
Vision Inc. Fondé en 2002 par veau produit, soit le solarium trois 
M Serge Blanchette, le commerce saisons hybride avec toit en verre, 
est reconnu pour la qualité de ses «Très populaire, ce solarium se 
produits et le professionnalisme de définit comme un concept modu- 
son équipe d’expérience. Membre laire facile à installer», explique le
de l’APCHQ, certifié Réno Maitre, 
membre de la Chambre de com­
merce, le tout dans l’intérêt du client.

En constant développement, l’en­
treprise a connu plusieurs change-

propriétaire. « Aussi nous avons pris 
une plus grande part du marché de 
la porte de garage secteur résiden­
tiel neuf et rénovation en collabo­
ration avec Laforge portes de garage

ments d’importance en 2007. L’ou- qui fait sa marque sur le marché 
verture, au printemps dernier, d’une canadien.»

En outre, Alexandre Arès, asso­
cié depuis 2004, fait sa place en 
assumant le poste de vente aux 
entrepreneurs et de planificateur 
dans la distribution et l’installa­
tion de tous leurs produits. Cette 
belle complicité entre l’expérience 
et la jeunesse a certes aidé, au 
fil des ans, à faire de Fenêtres 
Nouvelle Vision une entreprise qui 
a su faire sa place dans le secteur 
des portes et fenêtres.Serge Blanchette, 

propriétaire des 
succursales de 
Granby et 
Cowansville

Alexandre Arès, 
copropriétaire 

de Fenêtres 
Nouvelle Vision 

de Granby

Des produits haut de gamme
Que ce soit pour un projet de 

rénovation ou une nouvelle cons­

truction, Fenêtres Nouvelle Vision 
offre des produits haut de gamme 
conformes à la norme NFRC, CSA, 
et homologués ENERGY STAR. Une 
installation rapide et de qualité faite 
par son équipe d’installation assure 
à ses clients un confort et une ga­
rantie de satisfaction. Cette façon de 
faire qui démarque le commerce a 
pris sa source dans le savoir-faire de 
M. Serge Blanchette, qui totalise plus 
de 30 ans d’expérience dans le 
domaine. «Notre unique priorité, 
c’est le souci de la qualité et du tra­
vail bien fait. »

C’est précisément à cause de cette 
préoccupation constante pour l’ex­
cellence que la compagnie a dé­
veloppé une très belle relation d’af­
faires avec son principal fournisseur. 
Abritek. Ce partenariat lui permet 
de recevoir les portes et fenêtres 
dans un délai de dix jours ouvrables 
afin d’offrir un service des plus rapi­
des aux clients. MM. Blanchette et 
Arès sont d’ailleurs particulièrement 
fiers de recevoir les prix Bronze pour 
2006 er Argent pour 2007 dans la 
catégorie Commerce de détail est 
du Québec et d’avoir été choisi 
meilleur endroit pour l’achat de

Une des magnifiques réalisations de Fenêtres Nouvelle Vision.

portes et fenêtres dans le cadre d’un 
concours régional.

L’équipe vous attend au 
Salon Habitation

Vous êtes à la recherche de pro­
duits de grande qualité et d'une 
équipe de professionnels expéri­
mentés, capables de bien vous con­
seiller et d’installer de main de 
maitre vos portes et fenêtres ? Ne 
cherchez plus I Venez rencontrer 
l’équipe d’experts de Fenêtres 
Nouvelle Vision au Salon Habitation 
Granby et région. Bienvenue à tous 
et toutes !

Alain Auger, 
directeur de 
la succursale 
de
Cowansville

Yves
Brousseau,

représentant
à

Granby

Utt rêve... désûrmcs œeeessîble a tous.
Le SunLOFT HYBRIDE, de Solarium Optimum, 
la nouvelle génération du solarium 3 saisons!

vous rêvez d'un solarium pour y aménager un coin détente, 
une dînette ou encore pour vous prélasser dans votre spa?

vous pouvez désormais réaliser votre rêve avec un produit de 
qualité répondant à vos exigences qui vous offre des composantes 
uniques qui vous feront apprécier davantage votre solarium.

Une entreprise de chez nous
LOFT

Fabriqué au Canada

ENERGY STAR
PARTICIPANT

IM.M»UIIT71

lésionme.

- PORTE
- FENÊTRE
- PORTE-PATIO
- PORTE DE GARAGE

ESTIMATION
GRATUITE

(Vente et installation)

GRANBY • 32 Carrier • 450 375-5111 
COWANSVILLE • 106 Dean • 450 263-2111

www.fenetresnouvellevision.com miMUStt-OO

http://www.fenetresnouvellevision.com
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SALON^aaidu 13 au 16mars2008
Choix, qualité et service personnalisé
chez Réfrigération et climatisation Luc Therrien Inc.

Spécialisée dans la vente, l’instal­
lation, le service et l’entretien d’unités 
de climatisation, de systèmes géother­
miques et de thennopompes destinés 
aux secteurs résidentiel, commercial 
et industriel ainsi qu’en services de 
réfrigération auprès des commerces 
et industries, l’entreprise Réfrigération 
et climatisation Luc Therrien Inc. est 
reconnue pour son service person­
nalisé et la qualité de ses produits.

Une seule et unique priorité :
Être à l’écoute de ses clients

Fondée en 1995 par M. Luc 
Therrien, Réfrigération et climatisa­
tion Luc Therrien Inc. a connu un 
développement sans cesse croissant. 
On peut sans aucun doute attribuer 
cela à l’effort porté au service après- 
vente ainsi qu’à la qualité des pro­
duits et des installations. « Depuis près 
de 15 ans, nous mettons beaucoup 
d’efforts à offrir un service attentionné 
et professionnel à notre clientèle. Être 
à leur écoute constante, c’est notre 
priorité. Il faut dire que nous misons 
avant tout sur le travail bien fait et 
l’approche personnalisée. De plus, 
nous accordons une attention particu­
lière dans le choix de nos fournis-

I

L’équipe professionnelle et dynamique de Réfrigération et Climatisation Luc Therrien est composée 
de Manuel Bachand, Patrice Forgues, Luc Therrien, Roberto Marinelli et Odile Richard. Étaient 
absents lors de la photo : Carole Gévry, Steve Bousquet et Pascal Baril.

seurs», explique M. Therrien.

L’avenir appartient 
à la géothermie

Au fil du temps, Luc Therrien a

acquis une excellente expérience dans diverses formations qu’il a suivies 
le domaine de la géothermie. Cette auprès de la Coalition canadienne de 
expertise, il la doit, entre autres, au la géothermie. « Lintérêt que suscite 
support très professionnel de ses four- la géothermie auprès de la popula- 
nisseurs et partenaires ainsi qu’aux tion est facilement explicable puis­

qu’elle permet d’économiser sur les 
coûts énergétiques à long terme et 
qu’il s’agit d’une technologie écolo­
gique. Elle est donc vouée à un avenir 
prometteur», continue M. Therrien.

Le dynamisme et le profes­
sionnalisme d’une équipe
À l'affût des nouvelles technologies, 

M. Therrien veille à apporter le sou­
tien nécessaire à son équipe de tech­
niciens dynamiques et professionnels. 
« Notre équipe, qui totalise huit em­
ployés motivés et consciencieux, béné­
ficie en tout temps d’un très bon sou­
tien technique», ajoute-t-il.

Pour Luc Therrien et Odile Ribard, 
directrice générale de l’entreprise, 
approche humaine et chaleureuse et 
service attentif ne vont pas l’un sans 
l’autre. «Notre plus belle récompense, 
c'est de constater la fidélité de nos 
clients. C’est la meilleure preuve de 
confiance qu’ils peuvent nous témoi­
gner», affirment-ils.

Mme Ribard et M. Therrien seront 
présents au Salon Habitation Granby 
et région. Ils s'y feront d’ailleurs un 
grand plaisir de vous rencontrer et de 
bien vous infonner! Ne manquez pas 
ce rendez-vous !

me*

Chautlaq* at climatisation

éfrigération - Climatisation .-Thermopompes

Notre entreprise est spécialisée dans la vente, le 
service et l’entretien de systèmes de géothermie, 

v thermopompes et unités murales.

Nos secteurs d’activité : Résidentiel, commercial et industriel 
Pour la réfrigération : Vente, service et entretien secteur com­

mercial et industriel

FUJÎTSU

190, rue Robinson Sud, 
Granby

450 777-3933
/4PCHL
Membre depuis 1996 
Licence R.B.Q.: 8004-4563 63

VENEZ NOUS RENCONTRER AU SALON HABITATION DE GRANBY QUI AURA LIEU DU 13 AU 16 MARS.

Rl ark
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Béton Mobile des Cantons Ltée célèbre 
25 ans.d’innovation et de savoir-faire !

et à la densité voulues. De cette a fait l’achat de deux bétonnières breux autres au cours des années à 
façon, le client paye unique- mobiles de nouvelle génération. De venir. Pour en savoir plus sur les nom­
ment pour la quantité utilisée haute performance, elles peuvent pro- breux avantages offerts par les béton- 
calculée au compteur. Les per- duire jusqu’à deux mètres cubes nières mobiles, venez rencontrer 
tes sont donc inexistantes. «Au minute de béton. l’équipe de Béton Mobile des Cantons
fil des ans, mon épouse Julie Reconnu pour son service per- au Salon Habitation Granby et région 
Desruisseaux et moi avons sonnalisé. Béton Mobile des Cantons Pour souligner le 25e anniversaire de 
développé une approche très * Ltée se fait un plaisir de vous pro- son entreprise, M Pinsonnault remet- 
innovatrice dans le domaine diguer tous les conseils pour la réali- tra un sac écologique aux 1 OOO pre- 
de la mise en marché du béton, sation de vos projets étape par étape, mières personnes qui s’arrêteront au 
Après avoir beaucoup écouté Un service 24 heures/7 jours est même kiosque pour discuter de leurs pro­
nos clients, nous avons remar- disponible sur demande lors de la jets de construaion ou de rénovation, 
qué que plusieurs d’entre eux réalisation de chantiers. Trois types Bienvenue à tous et toutes ! 

tion de béton. Le béton y est fabriqué souhaitaient réaliser leurs travaux de service sont offerts : 
directement sur le chantier au lieu eux-mèmes. Nous avons donc corn- Vous voulez le faire vous-même et
d’être produit à l’usine. Cette approche mencé à mettre à leur disposition des économiser? Béton Mobile des 
innovatrice suscite beaucoup d’in- coffrages à béton de tous genres gra- Cantons Ltée fournit le support techni- 
térêt et très rapidement, l’entreprise tuitement pour construire des trot- que, les outils et le coffrage, 
connaît une importante croissance, toirs, des patios suspendus, des murs Vous voulez participer tout en étant
Dès 1984, elle décroche le contrat de fondation, des dalles en plus de supervisé par un professionnel expéri- 
de fabrication du plancher de la cen- fournir les outils nécessaires à la mise menté ? Béton Mobile des Cantons 
traie L-G 4 à la Baie James. En 1989, en place du béton (truelle, règle, peut vous fournir la personne- 
Béton Mobile des Cantons participera râteau, etc.) Et pour leur faciliter la ressource qui fera toute la différence, 
également à la réouverture d’une tâche, nous avons aménagé un maga- Vous voulez un service clé en main,
mine d’or à Timmens en Ontario. sin à même notre entreprise où nous Béton Mobile des Cantons prend votre 

Chez Béton Mobile des Cantons, faisons la vente de produits connexes petit ou gros projet en main et fait 
les matières premières nécessaires à tels armatures d'acier, ancrages, scel- même la lecture de plans et les négo- 
la fabrication du béton, telles qu’eau, lant et colle à béton, isolant, sono- ciations pour vous, 
pierre concassée, poudre de ciment tubes, etc », explique M. Pinsonnault En 25 ans. Béton Mobile des 
et additif de béton, sont transportées Toujours pour améliorer son service, Cantons a réalisé plus de 25 000 pro­
dans la bétonnière mobile à la force soulignons que, en 2004, l’entreprise jets et souhaite en réaliser de nom-

Le 28 mars prochain sera jour de 
fête pour Béton Mobile des Cantons 
Ltée et son propriétaire, M. Philip 
Pinsonnault, puisque l’entreprise 
célébrera 25 ans de réussite ce jour- 
là. La belle aventure de M. Pinsonnault 
a débuté en 1982 après un séjour au 
Kenya, où il avait effectué un contrat 
de bétonnage. À cette époque, il était 
copropriétaire, avec son frère Richard, 
de Béton Mobile Pinso Ltée. Il décide 
alors de vendre ses actions et de fon­
der une nouvelle compagnie. C’est 
ainsi que Béton Mobile des Cantons 
Ltée a pris naissance le 28 mars 1983. 
Située au 875 Dufferin à Granby la 
nouvelle entreprise propose une 
approche différente dans la fabrica-

M. Philippe Pinsonnault et 
Mme Julie Desruisseaux

Ar,t£Haite ^anS pio
T depuis 1983

NtUS LIVRONS TOUTES OUAHTlriS !
Système économique pour le béton :
• Payez pour ce que vous utilisez 

Compteur indiquant le montant livré
• 32 pieds de dalle • Brouette

Vente d'acier d'armature
• Sable et pierres concassées, 

scellant à béton

GRATUITS
Formes de béton fournies, truelles et niveau

CONSEILLERS EN TRAVAUX DE RETON
OUVERT 6 JOURS

Sur demande service 7 jours/24 heures

T^cnez nous visita..■ 
du 13 au it mats au Saton éiabitat

1 000 sacs écolos à donner au Salon.
450 372 2565
TÉLÉC.: 4S0 372-2923
875 DUFFERIN, GRANBY
www.betonmobiledescantons@hotmail.com

*Oenez patlet de vos ptojets et appotte^ vos plans
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Passez du rêve à 
d’installation Ro

Vous avez acheté des portes et 
fenêtres, des couvre-planchers, des 
armoires de cuisine, des plafonds sus­
pendus et même un chauffe-eau à 
votre Rona l’entrepôt de Granby? 
Saviez-vous que vous pouvez vous 
prévaloir d’un service d’installation 
rapide et professionnel dispensé par 
une équipe accréditée par Rona, 
comptant plusieurs années d’expé­
rience? «Ce service est particulière­
ment intéressant puisqu’il nous per­
met de suivre votre projet du début 
jusqu’à votre entière satisfaction. Il 
vous permet également d’accumuler 
des milles de récompenses Air Miles 
sur chaque installation, de profiter 
du programme de financement dis­
ponible et d’obtenir un an de garantie 
sur la main-d'œuvre. Incidemment, 
le service d’installation de portes et 
fenêtres est notre dernier-né. Il con­
naît beaucoup de succès d’autant plus 
que notre clientèle apprécie notre 
service personnalisé et notre pro­
fessionnalisme*. explique M. Éric 
Lamarche, gérant du département 
Portes et Fenêtres et installation. Ce 
dernier nous rappelle l’importance 
d’une pose adéquate, réalisée par des 
spécialistes, qui permet de réduire 
au minimum les pertes de chaleur et

d’infiltration autour des cadres.

Grand choix et excellent 
rapport qualité-prix

Au département spécialisé Portes 
et Fenêtres, vous trouverez une belle 
salle de montre, regroupant un im­
pressionnant choix de produits pour 
tous les goûts et tous les budgets, dont 
les portes et fenêtres Laflamme, 
Robert et Melco et les portes-patio de 
marque Standard. «Nous avons une 
énorme sélection de portes en inven­
taire, soit 23 choix de portes. Et, à elle 
seule, notre porte d’acier Laflamme, 
qui affiche un degré d’étanchéité très 
élevé, vaut le déplacement», poursuit 
M. Lamarche. De plus, toutes les portes 
et fenêtres disponibles à votre Rona 
sont homologuées Energy Star. Cette 
norme permet d’économiser jusqu’à 
10 % des coûts de chauffage. «Nos 
produits atteignent les plus hauts stan­
dards selon la norme CSA-A 440 et 
sont pourvus de garanties excep­
tionnelles. Loption Low-E-Argon est 
aussi disponible sur nos portes et 
fenêtres. Cette option des plus intéres­
santes permet de diminuer la perte 
de chaleur en hiver et l’entrée de 
chaleur en été, augmentant ainsi le 
confort tout en doublant l’isolation.

Lamarche, gérant du département Portes et
Un peu plus chère à l’achat, cette nos produits dans la teinte souhaitée
option permet de réaliser des écono­
mies substantielles de chauffage», 
continue M. Lamarche.

Couleurs et motifs à l’infini 
À cause de son énorme pouvoir suit M. Lamarche 

d’achat, votre Rona l’entrepôt vous 
propose ses bas prix de tous les jours 
sur toutes ses portes et fenêtres. « Plus 
que jamais en 2008, la tendance est 
à la couleur. Les gens nous deman-

pour un coût supplémentaire d’envi­
ron 25 %. Toujours afin d’être à l’af­
fût des tendances, nous proposons 
un choix inouï de carrelages et de 
motifs pour portes et fenêtres», pour-

Des spécialistes sur place 
pour vous conseiller 

Le département Portes et Fenêtres 
est également reconnu pour son servi-

dent souvent des portes et fenêtres ce personnalisé et très professionnel, 
de couleur spécifique. Et nous som- Une équipe de quatre employés à 
mes heureux de pouvoir leur offrir temps plein y travaille. «De l’ouver­

ture à la fermeture du magasin, nous 
avons toujours un spécialiste d’ex­
périence sur place pour vous con­
seiller dans le choix de vos portes et 
fenêtres», ajoute-t il.

Promotion de 15 %
Venez rencontrer cette équipe des 

plus professionnelles à votre Rona 
l’entrepôt durant le Salon Habitation 
Granby et région et profitez d’une pro­
motion spéciale de 15 % de rabais sur 
toutes les portes et fenêtres de mar­
ques Robert et Supervision en inven­
taire et sur commandes spéciales.

rti ENERGY STAR

w

■ -

r.~

mil

P-R'O'M O'T I O'N
sur les portes et fenêtres

O
r FENÊTRES

ROBERT
Et Supervision

RABAIS ADDITIONNEL

• Sur commandes spéciales
du 12 au 18 mars 2008

NOUVEAU SERVICE 
D’INSTALLATION

par nos experts

RON^
L'entrepôt

200, St-Jude Nord, Granby 450 777-1444

igenti Black
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Les Équipements Adrien Phaneuf Inc : Une tradition 
d'excellence en région depuis plus de 60 ans !

Forte d’une tradition d'excel­
lence. l’entreprise familiale Les 
Équipements Adrien Phaneuf Inc. 
est présente dans la région depuis 
plus de six décennies. Reconnue 
pour son service à la clientèle hors 
pair, elle vient d’ailleurs d’être 
nommée, pour une deuxième 
année consécutive, Concessionnai­
re le plus représentatif par la com­
pagnie Cub Cadet. Elle a aussi reçu, 
pour l’année 2004-2005. le titre de 
Concessionnaire de l’année.

Fondés en 1946 à Upton par M. 
Adrien Phaneuf, Les Équipements 
Adrien Phaneuf ont connu un im­
portant développement au fil des 
ans. Ainsi, deux succursales ont vu 
le jour, l’une à Granby, fondée en 
1985 par Yvon Phaneuf, et l’autre 
à Marieville. « En 2001, suite à l’ac­
quisition de bâtiments, nous avons 
agrandi nos locaux de la rue Déni- 
son», déclare M. Charles Phaneuf, 
membre de la troisième génération 
et copropriétaire du commerce en 
compagnie de M. Hugues Théroux

Plus de 100 différents 
fournisseurs dans 

le domaine agricole 
Offrant un service d’appels 24 h

sur 24 pour les pannes et répara­
tions et possédant une flotte de huit 
véhicules routiers, le commerce se 
spécialise dans la vente et la répa­
ration d’équipements agricoles et 
d'équipements de pelouse et jardin 
ainsi que dans la vente de pièces. 
À ce propos. Les Équipements 
Adrien Phaneuf font affaire avec 
plus de 100 fournisseurs différents 
dans le domaine agricole. Le choix 
y est donc incomparable. L’entre­
prise est aussi franchisée CaselH 
pour les équipements de ferme et 
propose à sa clientèle un vaste 
choix d’équipements de pelouses 
et jardin de marques Cub Cadet, 
Troy-Bilt, Tanaka, Jonsered et 
Pulvérisateurs MS.

Le meilleur rapport 
qualité-prix en région

Offrant le meilleur rapport quali­
té-prix en région. Les Équipements 
Adrien Phaneuf Inc. ont à leur servi­
ce une équipe de 70 employés cour­
tois et professionnels, dont une 
quinzaine travaillent à Granby.

Le printemps approche à grands 
pas. Que vous soyez à la recherche 
d’une tondeuse, d’un tracteur ou 
d’une débroussailleuse, le person-

fadet

Succursale des Équipements Adrien Phaneuf à Upton.

nel des Équipements Adrien au Salon Habitation Granby et en démonstration et comptez sur 
Phaneuf saura vous prodiguer de région. Venez y voir les nombreux l’expertise de l’équipe pour vous 
précieux conseils en magasin ou équipements de pelouse et jardin conseiller !

LE PLUS GRAND CENTRE JARDIN-PELOUSE
AU QUÉBEC ! ^ -

'' ' :
, .y "V ■

4x4
VOLUNTEER
diesel, gaz, 
injection

DES NOUVEAUTES ^ , L ^0%rfrfn f-
2008 incroyables, signées

m GT2550

EX3200
f ■y'-,, »

^ Ai •

RABAIS-SURPRISE!
au SALON seulement.

Excellent
financement
dispônible

Venez nous voir ! YAMMAR

Tanaka oO '-sut ^raTv; ^ i www.adrienphaneuf.com

LES EQUIPEMENTS ADRIEN PHANEUF INC.
982 Denison Est, GRANBY (chemin Waterloo)

450 372-7217
276, rue Principale, UPTON

450 549-5811
131 Ruisseau St-Louis Ouest,MARIEVILLE

450 460-4951

v

http://www.adrienphaneuf.com
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Plomberie Express vous invite à 
uvtrir sarnouvelle boutique

Bien entendu, vous trouve­
rez aussi au comptoir de pièces 
de Plomberie Express tout le 
matériel dont vous avez 
besoin pour réaliser vous- 
mèmes vos travaux de

Outre ces produits et les servi­
ces traditionnels de plomberie. 
Plomberie Express offre un service 
d’installation et d’entretien de sys­
tèmes de chauffage et de chauffe- 
eau au niveau résidentiel et com-

Située à St-Alphonse de 
Granby, cette entreprise spécialisée 
en plomberie résidentielle, com­
merciale et industrielle s’est forgé 
une excellente réputation grâce à 
l’efficacité de son équipe profes­
sionnelle et la rapidité de son ser­
vice. Plomberie Express a récem­
ment élargi son champ d’expertise 
en inaugurant sa nouvelle boutique 
ainsi qu'une vaste salle de montre.

Service clé en main
En effet, c’est en septembre der­

nier que Plomberie Express a 
inauguré sa superbe salle de mon­
tre mettant en vedette une abon­
dante sélection de produits propres 
à rehausser avantageusement votre 
salle de bains ou votre cuisine. Avec

son service clé en main, ses ven­
deurs accueillants et compétents, 
ses plombiers d’expérience, ses 
designers stylés et ses conseils déco 
pratiques, Plomberie Express est 
désormais en mesure de réaliser tous 
vos rêves de rénovation de A à Z !

Du choix et de la variété
«Afin de mieux vous servir, nous 

proposons un vaste choix de bains 
et bains tourbillons, éviers de cuisine, 
lavabos, cuvenes et robinetterie que 
notre personnel expérimenté se fera 
un plaisir d’installer», indique le pro­
priétaire M. Stéphane Payment. Plom- plomberie : tuyaux, valves, adapta- 
berie Express propose des marques leurs, clés, bref, une panoplie 
de prestige, telles que American d’outils essentiels pour veiller au 
Standard, Kohler, Alcove, Acryli, bon fonctionnement de votre sys- 
Kindred, Elkay, Natphil, et plus encore, tème de tuyauterie.

iï :
■■

•T. .T -l

mercial. « Nous vendons et instal­
lons également des planchers ra­
diants, pratiques et esthétiques, un 
produit qui gagne en popularité », 
souligne le propriétaire.

Rendez-vous au 
Salon de l’habitation

M. Payment vous donne rendez- 
vous au Salon de l’habitation où le 
kiosque de Plomberie Express fera 

certainement tourner les têtes. 
Toute l’équipe se prépare 
depuis des semaines à la venue 
de cet événement majeur atten­
du avec fébrilité. « Pour vous 
démontrer le type de travaux 
que nous pouvons effectuer, 
notre designer a conçu deux 
superbes décors coordonnés 
de salles de bains, l'un con­
temporain et l’autre tradi­
tionnel, qui mettent en valeur 
l’éventail des produits que 
vous offre Plomberie Express. 
11 y aura également un coin 
cuisine exposant un échan­
tillon du vaste choix d’éviers 
offert en magasin. Deux con­
seillers seront sur place pour 

vous guider judicieusement. » Si 
vous songez à rénover votre cui­
sine ou votre salle de bains, 
Plomberie Express a de quoi nour­
rir votre inspiration!

Venez nous rencontrer au Salon de l’habitation, 
de Granby, du 13 au 16 mars 2008

CRÉER VOTRE Salle de montre 
Bains /Douches 
et sanitaires 

de cuisines

o
^ i
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00

«
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Entrepreneur en
plomberie, chauffage 
et ventilation.

- Dégèle-tuyaux électrique 
ou vapeur

- Débouche-tuyaux électrique
- Chauffage radiant
- Projet clef en main
- Construction neuve 

(commerciale et résidentielle)
- Service d'urgence

Estimation gratuite

Qualité American Standard

Le luxe à prix abordable

• .............. '.. ........—------- ----------

plomberieexpressl @bellnet.ca

Lavabo avec robinetterie 
Toilette mono pièce, cadet 3 
Bain tourbillon 55’’ en coin 
Robinetterie style Romain,
4 pièces 1 895$

76, rue Authier, St-Alphonse-de-Granby, Qc. JOE 2A0

Gray
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Professionnel
Courtier immobilier agréé

Inc/ # I dans la région et au Québec!

w Deux sites Internet: www.remax-Quebec.com - Le site le plus achalandé 
au Québec et www.mls.ca

w Accès à «Google Earth» où vous pouvez repérer votre future 
propriété avec l’EXPLORATEUR RE/MAX

w Kiosque aux Galeries de Granby

Kiosque au Salon Habitation Granby et région depuis le début 

La seule revue immobilière mensuelle dans notre région 

Commanditaire majeur d’Opération Enfant Soleil
* Selon les statistiques 

de la Chambre immobilière
Visitez notre site Remax: www.remax-quebec.com de la Haute Yamaska 2008

5 bureaux
pour mieux vous servir:

Granby: 1050 Principale • 450 378-4120 
Cowansville: 421-2 Rivière • 450 266-6125 

Bromont: 109, boul. Bromont • 450 534-3136 
Lac-Brome: 30-1 Lakeside • 450 242-1113 

Sutton: 54 B Principale Nord • 450 538-1555

^iuaTranquiNi
mm

Voici l'équipe # J * RMdBK Professionnel inc
Granby 450 378-4120 Courtier immobilier agréé

Michel
Arès

lii

Claire Ginette André Clermont Jason Renaud
Beaulac Beauregard Bélanger Bélanger Béliveau Béliveau

CS 450 378-4120
www. remax-quebec. com

* Selon les statistiques de la Chambre immobilière de la Haute-Vamaska, 2008.

W

Lucie Pierre Jean Rosa
Bellefleur Bellefleur Bergeron Bogo

-y ü
il vv«*

e» 0,

Sonia
Bouthiette

France
Boutin

Sarto Gilles
Brisebois Brodeur

Kathleen Guylaine Sébastien Michel
Chagnon Chiasson Corbeil Désilets

Jeannine Patrick Gérard Nicolas Yves Manon Jean François Pauline Caroline Guy-Paul Christine Manon
Désormeaux Dulude Dumoulin Forand Forand Généreux Gibson Giguère Grondin Guertin Jacob Jodoin

mm ^

Christine ManonGuy-PaulCaroline

I

MichelJean-Rock FrancineSylvainMichelPierreCatherineGilbertChristian
Labrie Labrie Lalumière Laplante Lecapitaine Maheu Marquis McCraw Messier Michaud Naud Noël

Élyse Tony
Toussaint Van Doorn

Curtis
Skinner

GinaDanielle DeniseDonald ClaudeRonaldYves

f w

Nolin Paquette Péloquin Pontbriand Roberge Roy Savard Séguin Sergerie Skinner Toussaint Van Doorn

Cowansville 450 266-6125

Linda Michel Frédéric Yolande André
Corey Ferri Gratton Gravel Roussy

André

Lac-Brome 
450 242-1113

Francine Sandra
Drapeau Williams

Bromont 
450 534-3136

Solène
Robitaille

Louise
Tardif

Sutton
450 538-1555

Sébastien
Kaempf
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http://www.remax-Quebec.com
http://www.mls.ca
http://www.remax-quebec.com
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Giclo Arrosage automatique

.
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VENTE. INSTALLATION. SERVICE.

TÉLÉPHONE : SANS FRAIS : COURRIEL :
(819)562-6424 1 866 354-6424 gicloirrigation@msn.com

358121V

SALONHABITATION
GRANBY & RÉGION

Trucs déco pour sous 
sol bien aménagé

Atténuez les défauts et mettez l'accent 
sur les forces de votre environnement. Par 
exemple, si des poutres et des tuyaux 
demeurent visibles, vous pouvez les pein­
dre de la même couleur que celle utilisée 
pour le plafond. Ils se fondront dans le 
décor et vous finirez tout simplement par 
les ignorer. Vous pouvez aussi rehausser les 
portes d’armoires et de placards avec des 
moulures et des cadres pour les harmoniser 
à leur environnement immédiat.

Si vous optez pour un sous-sol à aires 
ouvertes, vous pourrez délimiter les zones 
en jouant avec les reliefs, notamment grâce 
à des retombées de plafond, en variant les 
couleurs et en utilisant des insertions dans 
les couvre-planchers.

Côté rangement, des paniers d’osier 
déposés dans une bibliothèque ou sur des 
tablettes offriront des solutions polyva­
lentes et intéressantes. De la même manière, 
une banquette avec un siège amovible vous 
permettra de dissimuler du linge de mai­
son, des draps ou des couvertures, ou 
encore de ranger les jouets des enfants dans 
la salle de jeux. L’espace sous l’escalier 
demeure souvent inexploité. Pourquoi ne 
pas y aménager un système de rangement 
pour les appareils de nettoyage ou pour le 
bois de chauffage ?

Créez de la lumière en utilisant les

miroirs sans réserve. Ils agrandissent les 
pièces, multiplient la clarté, mettent en 
valeur les détails intéressants et sont en 
eux-mèmes de merveilleux accessoires 
déco.

Pour donner l’illusion de grandes fenêtres 
et faire oublier le fait que vous vous trou­
vez au sous-sol, installez des rideaux sur 
la pleine hauteur des murs sur des tringles 
un peu plus larges que les fenêtres elles- 
mêmes. Disposez les rideaux de part et 
d’autre des fenêtres. Elles prendront de 
toutes autres proportions.

Un truc pour illuminer le sous-sol : ins­
tallez des luminaires encastrés à une ving­
taine de centimètres du mur, à intervalles 
réguliers, tout le long du mur. Dissimulez- 
les derrière un voile de tissu léger suspendu 
à une tringle fixée au plafond. La lumière 
se diffusera à travers le voile et vous créerez 
l’effet d’une baie vitrée inondée de lumière.

Aménager le sous-sol vous permettra 
d'utiliser au maximum tout l’espace 
disponible de la maison et de créer des 
espaces de rangement supplémentaires. 
Grâce à une bonne planification, vous réus­
sirez à créer des pièces agréables à vivre, 
au même titre que celles du reste de la mai­
son et même à aménager des espaces spé­
cialisés à la mesure de vos rêves et de vos 
activités.

Si l’eau saine vous intéresse?

Solutions
Limpides

DE L'EAU POURQUOI?
De l'eau SAINE et LIMPIDE pour Iroire, cuisiner et même pour le bain ou la 
douche.

DE L'EAU OÙ?
Directement au robinet de cuisine ou bien encore pour dessen ir toute la 
maison ou le chalet.

DE L'EAU D'OU?
Qu elle provienne de l'aqueduc, du püiis ou d'un plan d’eau, obtenez une 
eau plus saine que l'eau embouteillée!

BÉNÉFICES?
Nos procédés éprouvés sont économiques, écologiques et produisent une 
eau qui conserv era ses qualités essentielles à la santé, c'est-à-dire, que vous 
obtenez une eau SAINE sans sel, sans entretien, ni produits chimiques.

• Protégez votre santé, éliminez les sous-produits toxiques de la 
chloration tels les chloramines, et les trihalométhanes.

• Evitez le gaspillage d'eau en éliminant ou réduisant les régénérations 
(back-wash).

• Économisez plus besoin d acheter de sel ou d'ajouter de substances 
chimiques à votre eau.

• Plus besoin d acheter de l'eau embouteillée de 10 ou 20 litres, ni de 
dépenser énergie et efforts à la transpc >rter.

• Évitez tout ce gaz a effet de serre dans l'atmosphère dû au transport de 
l'eau embouteillée.

• Préservez votre environnement et celui de vos petits-enfants.

AUTRES AVANTAGES !
• Élimine le mauvais goût de votre eau dû au chlore ou ses sous-produits
• Élimine le goût métallique, (de fer ou de manganèse)
• Élimine les mauvaises odeurs dues au chlore ou au soufre (œuf pourri)
• Élimine les métaux lourds tels que le plomb.
• Élimine les inconvénients de l'eau qui tache les sanitaires, 

vêtements et équipements
• Rend obsolète le cruchon filtrant qui est toujours vide.
• Protege et augmente la vie utile de votre champ dépuration.

Visitez-nous au
www.solutionsIinnides.com

Ou bien contactez-nous 
par téléphone:
450 531-9756 
par courriel:
dplaat@solutionslimpides.com

Obtenez une analyse 
préliminaire de 5 paramètres
GRATUITE sur place

«

m

à940S«VÇTTS

Faites
vite!

Système
d alarme
sans fil*

PROMOTION
PRÉVENTION

‘Certaines conditions s'appliquent. Quantité limitée

HLORh^îE

SECURITE
Un choix rassurant.

450 777-1000
639-B, rue Laurent, Granby s

Gray

mailto:gicloirrigation@msn.com
http://www.solutionsIinnides.com
mailto:dplaat@solutionslimpides.com
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Une innovation dans le domaine 
du revêtement intérieur! Les Murs 
de Provence ap­
portent à votre 
demeure la nos­
talgie et la chaleur 
du sud de la 
France.

Lors de son 
séjour en Europe,
Marc Hébert de 
l'atelier Murs de 
Provence a été 
initié à ce revête­
ment mural non 
toxique et a rap­
porté avec lui 
cette expertise à 
laquelle sa fille 
Marylène et lui
ont ajouté leur touche unique et médiévales ou rustiques, 
personnelle qui fait sans cesse leur pierres, crépis. Grâce au 
renommée. Idéal pour les murs, pla- relief et à leur expertise 
fonds, foyers et très apprécié entre dans le domaine de la colo- 
les armoires et le comptoir de la ration, l’aspect est d’un 
cuisine pour sa facilité d’entretien, réalisme à s'y méprçndre ! 
Un coup de chiffon suffit!

Ce produit à base d’eau ne con­
tient aucun solvant et a l’avantage 
de masquer les imperfections de 
vos murs en plus d’être décollable 
à la vapeur. Une couche de pro­
tection est appliquée, qui le rend sera rehaussé ! Chaque mur 
lavable et ce, même si vous optez est unique et créé selon vos

pour une surface plus ou moins critères. Vos demandes spéciales 
texturée telle que briques antiques, sont les bienvenues ! Vous désirez

une touche encore plus per­
sonnelle ! Optez pour des 
insertions entièrement pein­
tes à la main ou des inser­
tions de mosaïque de verre...

Pour donner de la chaleur 
à votre entrée, de l'ambiance 
à chacune des pièces de la 
maison, Marc et Marylène 
Hébert sauront vous con- 
seiller et vous combler. Pour 
une estimation gratuite ou 
plus d’information sur Les 

.Kli^üÉid Murs de Provence, commu­
niquez avec Marc au 
450 378-1516 ou encore 
visitez leur site Internet : 
www.marchebert.com

Et pourquoi pas une fresque 
de style européen ou un 
paysage canadien ! Tout est 
moulé et coloré sur place 
afin d’assurer un agence­
ment avec votre décor qui en
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Marylène et Marc Hébert
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450 378-1516’mÊt wma

Faux-finis de briques - de pierres - ou de crépit - fresques 
fini lavable - décollable - avec relief
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http://www.marchebert.com
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MEUBLES DU MANUFACTURIER 
MASKA LTEE

904, rang Saint Amable* Saint Barnabe Sud 
(St Hyacinthe) 4S0 792-2376 • 1 877 792 2376

Fabriqué sur demande 
selon vos exigences...

S'ouvre et 
se referme comme 
un jeu d'enfant !
Idéal pour chambre d'amis, 
bureau, sous-s©l, salle de jeux 
et chalet.

• Mobiliers de chambre
• Meubles non peints
• Armoires
• Bureaux de travail
• Bibliothèques
• Matelas

Nous sommes aussi spécialisés dans 
la fabrication de meubles sur mesure.

FONDATIONS ROY-LAROUCHE
COFFRAGE. DE BETON

Résidentiel
Commercial - Industriel

819 398-7333
T EST Ot

Apportez

votre

BSdu 13 au 16 mars
Conseils pour rajeunir 
votre cuisine

Si vous cherchez des moyens de moder­
niser et de rafraîchir votre cuisine sans vous 
lancer dans de longues rénovations, voici 
quelques trucs utiles:

• Donnez un coup de pinceau aux 
armoires. Demandez à votre marchand de 
vous conseiller sur la façon de nettoyer et 
de préparer les surfaces à peindre. La pein­
ture au latex est la plus facile à utiliser. 
Appliquez-la à l aide d'un pinceau à poils 
synthétiques ou d’un rouleau et d’un bac à 
peinture. Enlevez toutes les poignées et toute 
la quincaillerie avant de commencer. 
Remplissez et sablez tous les trous et 
égratignures.

• Remplacez les portes d’armoires et les 
devantures de tiroirs;

• Ajoutez des moulures décoratives sur 
les portes et tiroirs existants;

• Donnez une couche de peinture ou 
posez du papier peint sur les murs;

• Remplacez le revêtement de sol;
• Changez l’éclairage et installez des lam­

pes montées sous les caissons des armoires 
murales;

• Installez un nouvel évier et de nouveaux 
robinets.

L’évier de la cuisine de votre mère était- 
il sous une fenêtre? Et votre évier actuel 
l’est-il aussi ? Si votre cuisine remonte à plus 
de 20 ans, il y a de fortes chances pour que 
ce soit le cas. Mais il n’est plus nécessaire 
de suivre cette règle et l’on peut d’habitude 
déplacer assez facilement la tuyauterie. Le 
concept de l’évier sous la fenêtre était 
populaire lorsque le chef cuisinier (d’habi­
tude maman) devait passer du temps à 
l’évier pour faire la vaisselle et aimait bien 
regarder par la fenêtre en accomplissant 
cette tâche. De nos jours, comme la plupart 
des maisons ont un lave-vaisselle, c’est la 
proximité de l’évier à cet appareil qui
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1695, rue Skiroule, Wickham
Site Internet: www.roylarouche.com 

Courriel: guylaine@roylarouche.com

• Changez les poignées et les boutons 
de portes d’armoires et de tiroirs. Assurez- 
vous que vous pourrez les poser dans les 
trous laissés par la quincaillerie existante, 
autrement vous devrez les remplir et les 
sabler avant de repeindre les surfaces et 
percer de nouveaux trous pour les poser;

• Donnez un nouveau look à vos fenêtres 
en les habillant d’un store romain ou de 
volets;

•Peignez à l'éponge un dosseret de faux 
carrelage ; créez un effet de damier à l’aide 
d’une éponge de 4 pouces carrés que vous 
tremperez dans des peintures semi-lustrées 
au latex, de deux couleurs différentes,

- • Si vous optez pour un revêtement mural 
de papier peint, recherchez un motif que 
vous aimez, soit en vinyle ou en tissu enduit 
de vinyle, qui sera durable et résistera au 
frottage et aux taches.

• Remplacez les comptoirs;

importe. S’ils sont côte à côte, il est plus 
facile de rincer les assiettes avant de les met­
tre dans le lave-vaisselle. Examinez sous 
un jour nouveau le plaisir que peut procu­
rer une fenêtre. lnstallez-y la table à dîner 
par exemple ou votre bureau ou encore un 
coin douillet où s’asseoir.

Si vous avez des enfants, utilisez des 
matériaux résistants et des surfaces faciles 
à nettoyer. Le vinyle, les laminés et la 
céramique sont à la fois durables et faciles 
à entretenir. Les armoires au fini lisse et 
luisant et aux rebords arrondis s’essuient 
facilement. Un espace de jeu incorporé ou 
adjacent vous permettra de rester en con­
tact avec vos enfants pendant que vous faites 
la cuisine. Les serrures pour armoires de 
plancher et les couvre-éléments sont des 
articles essentiels dans une maison où il y 
a de jeunes enfants.

http://www.roylarouche.com
mailto:guylaine@roylarouche.com
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Les Paysages Verduroy, 
unique en région

Avec ses trois architectes paysagistes di­
plômés, son accréditation à l’Association des 
architectes paysagistes du Québec, ses équi­
pes de réalisation, son artiste du métal et la 
fondation de l’entreprise 1SAVIC, l’entreprise 
de Granby s’affirme de plus en plus comme 
un incontournable en aménagement extérieur 

En fondant son entreprise en 1995, Samuel 
Roy avait un objectif précis en tète: réussir à 
établir dans la grande région de Granby la pre­
mière véritable firme d’architecture de paysage. 
Aujourd’hui, Samuel Roy est fier de constater 
que cette mission est atteinte. Avec ses trois 
architectes paysagistes diplômés et son nou-

plus de cumuler différentes expériences de tra­
vail. Pour Samuel Roy, architecte paysagiste 
propriétaire de l’entreprise, il était important 
de mettre sur pied un tel service. «L’architecte 
paysagiste a beau créer un plan unique, si l’en­
trepreneur fait les coins ronds ou néglige cer­
tains aspects, le résultat ne sera pas à la hau­
teur des attentes du concepteur. En mettant sur 
pied nos propres équipes de réalisation, on 
pouvait totalement éliminer cette probléma­
tique». souligne-t-il.

C’est dans cette même optique que l’entre­
prise a mis sur pied en 2007 une division vouée 
au travail du fer forgé. L’architecte paysagiste
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veau bureau du centre-ville complètement infor­
matisé, Les Paysages Verduroy a atteint le statut 
de firme majeure d’architecture de paysage. 
Laccréditation du bureau par l’Association des 
architectes paysagistes du Québec est venue 
confirmer l’originalité et la qualité du travail de 
l’équipe.

Une véritable clef en main
Mais ce qui distingue Les Paysages \terduRoy 

des autres firmes d’architecture de paysage, 
c’est que l’entreprise offre un service complet 
de construction des aménagements paysa­
gers qu elle conçoit. Il est donc nullement ques­
tion de confier la gestion et l’exécution d’un 
chantier à un sous-traitant. L’entreprise offre 
à sa clientèle un véritable service clef en main 
et ce, de la conception du plan à la réalisation 
du projet sur le terrain. Comme l’entreprise 
possède ses propres équipes de réalisation et 
ses propres équipements, elle peut exercer un 
contrôle rigoureux sur la qualité du travail effec­
tué. D’ailleurs, les principaux employés œuvrant 
à la construction des aménagements possè­
dent tous une formation dans le domaine en

aime bien ajouter à ses aménagements des 
créations uniques qui sauront distinguer 
ses projets. Il peut alors s’agir d’un élément 
d’éclairage, d’une tonnelle, d’une sculpture 
ou encore de tout autre élément imagina­
ble. Toutefois, comme de tels produits 
uniques ne sont pas facilement accessibles 
sur le marché, l’idée d’un atelier de créa­
tion s’imposait. « Il n’existe plus aucune 
limite à ce que nous pouvons maintenant 
dessiner comme éléments particuliers, ce 
qui est un véritable plaisir. Notre artisane 
réalise nos créations. Nos clients n’auront 
donc pas à courir pour trouver la pièce 
unique qui complétera leur aménagement, 
nous la créerons sur mesure pour eux. Ce 
service vient bonifier l’offre de notre clef 
en main », mentionne Samuel Roy.

Fondation de ISAVIC
De plus en plus, l’architecte paysagiste 

est appelé à intervenir très tôt dans les pro­
jets de construction résidentielle. Certains 
clients contactent M. Roy dès l’achat d’un 
terrain afin d’être guidés dans le choix d’un

modèle de résidence et assurés que l’im­
plantation du bâtiment s’effectuera dans le 
respect du paysage. Face à cette demande crois­
sante. Samuel Roy et sa conjointe, Lucie 
Piedalue, ont donc créé l’entreprise Isavic, 
vouée à la conception d’habitats contempo­
rains et à la revalorisation d’habitats exis­
tants. En fondant l’entreprise, M Roy désirait 
pousser davantage sa vision d’architecte paysa­
giste afin de proposer aux Québécois un type 
d’habitation au style bien distinct s’intégrant 
judicieusement dans son environnement. Il en 
résulte alors un milieu de vie unique et épuré 
tirant profit des forces de la nature et du

paysage. Les résidences proposées sont carac­
térisées par de grandes ouvertures laissant 
pénétrer lumière et points de vue spectacu­
laires.

La fondation de Isavic, avec ses valeurs et 
ses objectifs, s’inscrit naturellement dans un 
prolongement logique des services offerts 
par Les Paysages Verduroy. L’entreprise se 
préoccupe du respect et de la valorisation de 
nos paysages et ce, tant pour le bien de sa clien­
tèle que pour celui de nos paysages et de notre 
environnement.
Pour en savoir plus: www.verduroy.com 
450 777-0926

> pour un habitat different
Qui a dit que l’implantation d’une résidence devait impliquer une lutte sans merci avec 

l’environnement et le paysage? Certainement pas ISAVIC!
La jeune entreprise préconise justement le contraire. Son but premier est simple : pro­

poser aux Québécois un type d’habitation respectueux de son milieu. « La nature regorge 
d’atouts et de paysages intéressants. En tirant profit de ce fait, on obtient des milieux de vie 
tellement plus vivants et agréables », nous dit Samuel Roy, co-fondateur de l’entreprise. 
Pour ISAVIC. nul besoin de raser tous les arbres d’un terrain, ni de dynamiter tous les 
rochers pour implanter une nouvelle maison. Il suffit plutôt de concevoir une maison qui 
saura s’insérer parmi tous ces éléments. Il en résultera alors une maison différente, intégrée 
judicieusement dans son milieu, un milieu qui aura été protégé et dont toute la splendeur 
deviendra partie prenante du projet.

Le type d’habitation proposé par ISAVIC est celui de l’habitation contemporaine. Cette 
architecture, par ses lignes épurées, ses matériaux nobles (bois, pierre, métal) et son abon­
dante fenestration permet de rejoindre parfaitement les valeurs et les objectifs mis de La­
vant par l’entreprise. « Un revêtement extérieur de bois réussit à se fondre à merveille dans 
un paysage boisé, alors que les grandes fenêtres, souvent du plancher au plafond, laissent 
entrer beaucoup de lumière et assurent un contact visuel important entre les occupants et 
l’environnement extérieur. On a alors l’impression que la maison se prolonge dans son envi­
ronnement. De l’intérieur, les vues sur la nature et les aménagements paysagers sont sai­
sissantes». nous dit M. Roy. Évidemment, le concept est vaste. Celui-ci peut s'adapter selon 
les goûts et besoins de la clientèle.

Mentionnons aussi que Isavic s’est doté d’une seconde mission, soit la revalorisation 
d’habitats existants. Dans un tel cas. il s'agit de voir à la restauration d’un bâtiment et de son 
milieu, en respect avec son style d’origine et son environnement. Ce service permet de 
redonner à une résidence tout son lustre et son cachet afin d’en créer un milieu de vie fonc­
tionnel et adapté à notre époque. Encore une fois, par cette mission, l’entreprise vise à revalo­
riser et préserver nos paysages et leur patrimoine. Le premier projet réalisé par Isavic est 
d ailleurs un cas de revalorisation. Situé au 412 Denison Est, Granby, il s’agit d’une superbe 
maison complètement restaurée et qui est actuellement en vente. Il est possible de décou­
vrir cette maison et d en savoir plus sur ISAVIC en visitant le site web de l’entreprise au 
www.isavic.com.
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Firme d’architectes paysagistes

les pattsaqes

XferduRw
Une équipe de réalisation hors pair et 

3 architectes paysagistes pour vous servir:
Samuel Roy, B.A.P. 

Audrée Kemp Bélanger, B.A P. 
Christopher Haü, B.A.P.
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