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Dons de $300.00àà deux

o
n

 

organismesde
EEASDidNE

la région

 M. Eugéne Ruest de la Fabrique de Ste-Cécile de Bic.M. Denis Trudel, président du Club Optimiste de Rimouski.

(Photo Le Rimouskois, C.P.)(Photo Le Rimouskois, C.P.)

organismes oeuvrant dansla région un chèque de 300 dollarssoit à la IFabrique de
Ste-Cécile de Bic et au Club Optimiste de Rimouski. Depuis maintenant près de sept
ans quela Villa du Poulet de Rimouski oeuvre dans la communauté rimouskoise.

Commeà chaqueannée, la.Villa du Poulet de Rimouski voit à poursuivre l'oeuvre
de la. Fondation: duClonmel Sanders. En effet, en vue de venir en aide a divers
organismes du milieu, la Villa du Poulet de Rimouskia remis, deriitèrement, à deux

 
 

ACIER (fabricant)
Egide Jean inc.

AGENCEDE PUBLICITÉ
Maurice Gagnon Publicité inc.

AMBULANCE
Ambulance Desjardins inc.

APPAREILS ELECTRONIQUES
Amiot & Goulet inc.

APPAREILS MENAGERS
{réparations)
Lepage & Simard inc.
Mario Lavoie Service enr. -

ASSURANCE-VIE
Patrice Nadeau (Impériale)

AUTOMOBILES (réparation
carosserie d’)
Automobiles R.P. inc.

AUTOMOBILES(vitres d’)
Vitre d'auto Fortier inc.

BRASSERIE
Brasserie l'Etrier

COIFFURE HOMMESET DAMES
{salon de)

Salon Bonnie'n Clydeinc.
Salon Toi & Moi enr.

CONCIERGERIE
Conciergerie Mobile inc.

 

  

  
Atelier de Dessin inc.

DEPANNEUR (24 heures)
Patisserie Lacasse enr.

EAU (traitement d’)
Centre d’eau pureenr.

ÉCHAFAUDAGE, BÉTON
(petites quantités)

Echafaudages du Bas St-Laurent
inc.

ÉLECTRICIEN (entrepreneur)
Roger Desjardins inc.

EXCAVATION TERRASSEMENT
Les Entreprises H.A.F. inc.

FESTIVAL
Festival d'Automne de Rimouski
(Corporation du)

IMPRIMERIE
Imprimerie Labbé enr.

INFORMATIQUE(traitement des

données)
Ordinateur 2000 inc.

ISOLATION THERMIQUE
Isolation de l’est du Québec inc.

MARCHÉ D'ALIMENTATION
Métro J.B. Sirois & Fils inc.

  

 

ÉBÉNISTERIE
Hermel LebelInc.

"A VOTRE SERVICE
 

  

 

Stella Pelletier

722-81

 

a edaiaGrateteiili

DECORATION AMENAGEMENT CONDUITIT D'ÉCHAPPEMENT MATELAS, MEUBLES NON-PEINTS
-Centre du Silencieux M.G. inc. Centre du Matelas de la pointe inc.

MATÉRIAUX DE CONSTRUCTION
Matériaux de la pointe inc.

MEUBLESET APPAREILS -
MÉNAGERS
Meubles de Rimouski inc.

Eugène Rioux & Fils Itée

MOTEL
Séjour l'Ermite

MOTEUR ESSENCE(petit)
Mini Mécaniqueinc.

PEINTURE ET ACCESSOIRES
Le Centre de la peinture enr. (KEM)
Matériaux B.G.B.itée (SICO)

PÉPINIÉRISTE, HORTICULTEUR
Fred Lamontagneinc.

PHARMACIE
Louis Papineau Service Pharmaprix

PLANCHER (recouvrement de)
Beaulieu Décorinc.

Romuald Turgeon & Fiis inc.

PLOMBERIE
Piomberie Mobile inc.

“Quincaillerie Gérald Leblond itée

POËLE À BOIS(équipement)
Boutique Autour du Feu inc.

 

PUITS ARTÉSIENS(foragede)

 

      Cow

;LSEoprop.
 

    Bernard Lizotte & Fils inc.

REMBOURRAGE
Rembourrage Potvin & Fils

REMORQUAGE
Garage Jacques D'Anjou

RESTAURANT
Restaurant Mon Copan_

REVETEMENT (entrepreneur en)
Revêtement Gilles Albert inc.

STATION SERVICE
Garage Jean-Guy Caron, lrving
Service A. Michaud, Texaco
Service Shell Ruest inc.

SUSPENSION, ALIGNEMENT
Alignement P.M M inc.

TRANSMISSION (réparation)
Jones Transmission inc.

VÊTEMENT POUR HOMMES
Place Masculine Jean Beaulieu inc.

VETEMENTS UNISEX
Boutique Vagabond inc.

VETERINAIRE
Hôpital Vétérinaire de Rimouski
enr.

VITRERIE
Vitrerie Morin inc.
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L'or et l'argent

Trente moyens de

"LE RIMOUSKOIS”*

vaincre l’inflation
* cinq façons d'acheter de
l'or ou de l'argent
* neuf façons de faire fruc-
tifier ses épargnes
* établir une bonne politi-
que économique ;
© éviter la surprotection
© se soucier de ses comptes
d'épargne
* abaisser le coût de l'édu-
cation
© savoir monnayer
* savoir dépenser
* préserver la liberté de
l'économie
* assurer les profits afin
d'abaisser les coûts
* réévaluer les monnaies
* s'autofinancer
* diminuer la consomma-
tion
e geler les dépenses gou-
vernementales
* rendre efficace le fonc-
tionnarisme
* réduire l'accroissement
de la masse monétaire
* améliorer la productivité
* éliminer les déficits bud-
gétaires

Michel D. Lecours est
recherchiste et coanimateur
à Télé-Métropole pour l'é-
mission L'or et l'argent. Il
est associé principal du
Centre de services en con-
naissances économiques

au 303ouest,

(CESCONOMIC), organis-
me de promotion des con-
naissances économiques.
Depuis toujours, la ri-

chesse a fasciné les hom-
mes. Les gouvernements, à
tour de rôle, ont cherché
les moyens de hausser le
niveau de leur économie
nationale. En somme, nous
cherchons tous à améliorer
nos conditions de vie. Mais
comment faire? Existe-il
des moyens simples, effice-
ces, qui soient à la portée
de tout le monde, ou bien la
fortune ne sourit-elle
qu'aux privilégiés?

Michel Lecours est con-
sultant en éducation éco-
nomique. Depuis de nom-
breuses années, il initie le
public aux rouages de la
petite et de la grande
économie. L'or et l'argent
nous apprend comment in-
vestir, comment faire profi-
ter nos épargnes, comment
fonctionne la bourse, d'où
vient l'argent, quelles sont
les valeurs économiques du-
rables. Et à travers tout
cela, queis sont les moyens
dont disposent les citoyens
et les gouvernements pour
vaincre ce fléau contempo-
rain: l'inflation!  

St-Jean-Baptiste

ES
x

Florent St-Pierre
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Dominique,le lundi 10 décembre
à 19h30

Julie se
marie
Grande nouvelle, Julie se

marie, du moins c'est ce
qu'elle annonce toute fière,
toute excitée, à Dominique,
qui n'en croit pas ses oreil-
les.

L'élu de son coeur, Ro-
ger, qu’elle ne connait que
depuis à peine trois se-
maines, là complètement
subjuguée, c'est le coup de
foudre et ils ont décidé de
s'unir pour la vie.
Commede raison, vu que

Julie et son Roger n’ont pas
de famille, Jean-Paul et
Dominique serviront de té-
moins et la réception aura
lieu à l'appartement de
cette dernière.
Lorsque le moment sera

venu de dire le “oui” sa-
crementel, Julie ne sera-t-
elle pas effarouchée par les
responsabilités de cette

nouvelle vie qui s'ouvre
devant elle?
Une épisode à faire sou-

rire les futurs mariés et les
autres à l'écran de CFER
TV lundi le 10 décembre à
19h80. Dominique.

 

LA HUTTE
MEXICAINE
 

 

Laurent Lévesque
Représentant Rimouski

thécaire, collective et fond
sion.
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Publication du 10e recueil des
décisions disciplinaires concernant
les corporations professionnelles

-

L'Office des professions
du Québec a rendu public
récemment le premier nu-
méro pour 1979 du recueil
des Décisions disciplinaires
concernant les corporations
professionnelles. Ce recueil
contient 192 décisions com-
muniquées à l'Office entre
le ler janvier et le 30 juin
1979.

Origines des décisions

.De ce nombre, 18 pro-
viennent du Tribunal des
professions et 174 émanent
des comités de discipline
des 10 corporations profes-
sionnelles suivantes: archi-
.tectes (3) avocats, (5), den-
tistes (3), denturologistes,
(106), infirmière et infir-
mier. (1), ingénieur (1),
médecins (4), médecins vé-
térinaires (9), notaires (1)
et pharmaciens (41).

Sanctions

Des 174 décisions ren-
dues par les comités de
discipline, 153 comportent

une condamnation incluant
une ou plusieurs des sanc-
tions suivantes: la répri-
mande (107); l'amende, dont
le montant se situe entre
$200.00 et $4,000.00 (100);
l’obligation de rembourser à
des clients les sommes ap-
propriées sans droit (1); et,
la radiation du tableau des
membres (9). Cette derniè-
re sanction, qui implique la
suspension du droit d’exer-
cice a été imposée à 2 avo-
cats, l dentiste, 1 ingé-
nieur, 3 médecins et 2 phar-
maciens qui ont été radiés
de façon temporaire, pour
des périodes allant de 1
mois à 5ans. Quant aux
21 autres décisions, 5 d'en-
tre elles rejettent la plainte
portée contre le profession-
nel tandis que des 16 autres
portent sur des questions
de procédure.

Le Tribunal des professions

Par ailleurs, les 18 requê-
tes entendues par le Tribu-
nal des professions concer-
nent des décisions rendues

Jouons
avec les
lettres

par Louis Doyon-Richard

_ Enfin, voici une méthode
“sans douleur” pour appren-
dre à lire et à écrire!
Jouons avec les lettres fera
la joie des adultes, parents
et professeurs, pour qui il
constituera un instrument
pédagogique efficace et faci-
le à utiliser, et celle encore
plus grande des enfants qui
apprendront à lire et à
écrire en jonglant avec les
lettres, les syllabes et les
mots.

Ecrit par une spécialiste
renommée de l'enfance,
Louise Doyon-Richard, ce
livre vous propose environ

150 jeux facilement modi-
fiables en toutes situations
et qui ne demandent qu'un
matériel simple et peu coû-
teux: du papier, des jour-
naux, du carton, des
crayons. Ces jeux ont déjà
fait leurs preuves: expéri-
mentés en classe, ils ont

reçu l'approbation unanime
des professeurs.
-Louis Doyon-Richard -a

participé à plusieurs collo-
ques sur l'enfance dont
celui de la Foire interna-
tionale du livre de Bruxel-
les du 16 au 23 mars der-
nier. Elle est l'auteur de
AIDEZ VOTRE ENFANT
A LIRE ET A ECRIRE,et
de PREPARER VOTRE
ENFANT A L'ECOLE, le-
quel a été traduit en langue
allemande.
JOUONS AVEC LES

LETTRES,un livre de 150
pages, est en vente partout
au prix de $5.00
On peut également se le

“ procurer chez le distribu-
teur exclusif au Canada:
L'AGENCE DE DISTRI—
BUTION POPULAIRE
INC., :1260, rue Richmond,
Pointe-Saint-Charles, H3K
2H2, Québec, (514) 523-
1600.
 

Au Magasin

ROBERT ST-PIERRE
316 ave Michaud -- 723-7549
 

choix varié,

 11. @ Bottes de travail

NOUS AVONS EN MAIN :
@ Tricolette de nylon en lisières,

@ Draps imprimés à la livre
© Peinture Sherwin William  
    
 xCaw

Sevag,Tae,

par les comités de discipli-
ne des corporations profes-
sionnelles des avocats (1),
des dentistes(l), des infir-
mières et infirmiers (5), des
ingénieurs (2), des méde-
cins (2) et des pharmaciens
(7). De ces requêtes, 7 im-
pliquent de la part du
Tribunal un jugement sur
le fond de l'affaire, tandis
que 11 ont trait uniquement

  

à des questions de procédu-
re. Des 7 requêtes impli-
quant de la part du Tribu-
nal un jugement sur e fond
de l'affaire, 6 ont été pré-
sentées par le professsion-
nel ayant fait l'objet d’une
sanction par le comité de
discipline compétent, tandis
que l appel a été logé par
le syndic de la corporation
professionnelle intéressée.

Le Tribunal a rejeté 4
des 7 pourvois en appel
portant sur le fond, ce qui a
eu pour effet de maintenir
la décision du comité de
discipline. Par ailleurs. dans

Section D Page 3

les 3 autres cas, le Tribunal
a modifié la décision rendue
par un comité de discipline
et réduit la sentence pro-
noncée contre le profes-
sionnel.

 

 leblanc   
- Place/t-laurent

70 EST ST-GERMAIN

Fêtes.

Épicerie spécialisée
dans le domaine de:

- La charcuterie fine
(jambon, saucisson, salami)

- Le fromage
(de chez-nous, importé)

- Et des produits alimentaires
importés.
(thé, moutarde, chocolat,

tisanne, biscuits, etc.)

Un service de buffet froid
est offert pour tous genres
de réceptions, banquets, di-
ners pour la période

(Faites vos réservations dès maintenant)
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de plus de 100
fromage et de
est disponible

Une gamme
variétés de
charcuterie

au comptoir.

Spécial
pour le temps des Fétes.

  
  

   

  
     

      
10% de réduction sur
icafetiéres ‘‘Expresso’’ et
“Napolitaine ‘”

20% sur moulin à café
manuel de différents modè-
les.
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Remisage de votre véhicule et
remboursement d’une partie du $85.
payé lors de l’immatriculation

1
bureau émetteur le plus
près (Bureau des véhicules

Ÿ automobiles ou Caisses po-
pulaires participantes) en y

Le mercredi 5 décembre 1979

certificat d'immatriculation.
Dans attendre parce que

d'une part, aucun rembour-
sement n'est effectué rétro-
activement à la date de la
visite au bureau émetteur
et d'autre part, parce qu
le montant du rembourse-
ment varie selon le nombre
de mois de remisage com-
plets et non entamés.

Ainsi, au bureau émet-
teur, on leur remettra un
certificat de remisage et
une note de crédit, moyen-
nant des frais d'administra-

rs

tion de $2. Ils pourront
alors utiliser cette note de
crédit pour le paiement de
leur prochaine contribution
(lors de la réutilisation du
véhicule) ou encore faire
parvenir cette note de cré-
dit au Bureau des véhicules
automobiles pour obtenir
un remboursement en ar-
gent.

Si vous désirez des infor-
mations supplémentaires,
n'hésitez pas à composer
sans frais d'interurbain 1-
800-361-7620.

  
Photo Editeur officiel du Guebec

«A chaque année, plus de cent mille véhicules sont remisés.»
Nombreux sont les pro-

priétaires de véhicules au-
tomobiles que ne désirent
pas utiliser ley véhicule
penant les mois dhiver.
Certains quittent le Québec
pour s'installer conforta-
blement sous le solel, d'au-
tres préfèrent utiliser les
transports en commun plu-
tôt que s'attaquer au dé-
neigement de leur véhicule
ou risquer les nombreux
bris mécaniques provoqués
par les grands froids. Bon
an mal an, pour plus de 100

l'hiver est000 Québécois

Louez où
achetez

une dactvio §
ou addition.

neuse
chez

GILBERT
Vayez a la méme occasion
le plus grand choix de cla-
vigraphes portatifs de mar-
ques réputées.

Imprimerie
Gilbert Ltee

6 est Evéche - 723-2121

      
  

  

    

  

  

une période de remisage de
l'automobile.
Cependant, pour avoir

droit au remboursement
d'une partie du montant de
contribution au régime pu-

blic d'assurance automobile,
ces propriétaires doivent
effectuer les démarches sui-
vantes.

IIs doivent d'abord se
présenter sans attendre au

Attention aux

émanations de
monoxide de
carbone
Les utilisateurs de

poéle à charbon de bois
ou au gaz propane et de
génératrice d'urgence
doivent toujours s'assu-
rer que leur appareil est
situé dans un endroit
bien aéré (que ce soit une
tente, une roulotte ou
une pièce de la maison)
pour permettre aux éma-
nations de monoxyde de
carbone de s'échapper
facilement vers l'exté-
rieur.
 

VENTILATION
A GRAVITE
POUR

La direction de la Qua-
lité de l'hygiène indus-
trielle d'Environnement
Québec rappelle encore
cette année à la popula-
tion, à l'approche de I'hi-
ver, qu’elle doit prendre
cette précaution élémen-
taire pour ne pas mettre
sa vie et celle des autres
en danger.
En effet, ces appareils

produisent du monoxyde
de carbone en quantité
suffisante pour provo-
quer des effets nocifs
sur l'organisme et même
entraîner la mort par as-
phyxie. Il faut donc les
utiliser prudemment.

apportant la plaque et le

LJ ¢ *

SPECIAUX EN VIGUEURDU 5 AU 19 DECEMBRE 1979
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STEAK DE RONDE LOCALetROSBIF DE CÔTES 39

Reseedene LB 2,99 (CROISÉES Le 2.
POINTE DE BOEUF

STEAK HACHÉ Congelée, importée ? 09
2 59 101bs, ? 29 Complète LB .

LB a et plus » LB. FAUX-FILET

BOEUF HACHE 1 89 es 3.99
Trés belle qualité LB . .

10 livres et plus LB 1 . 69 FORC HACHE 59

ROTI DE PALETTE 1.79} LB 1.
ou haut de côtes LB . FESSE DE PORC 7

10 Ibs et plus 5 1.°° complete 5 25
79 câT-BONE STEAK 2. | COTELETTES DEPORC 89

LONGE DE BOEUF- 2 49 LB 1 . LB 1 .
Au complet LB - CUISSES DE 99

69 ; .RIBSTEAK 5 2. POULET  Bte10ibs 8

POITRINES DE
BOEUF EN CUBES 2,25 POULET Bte 10-Ibs 1 1 99

FOIE DE JEUNE . POULET “Grade Utility”c ,

BOEUF 2 BD corses 95
 

Aucune catégorie attribuée

BOEUF LOCAL POUR CONGÉLATEUR
- Pesanteur avant débitage

Le débitage est inclus dans le prix de la vente
 

DEMI-BOEUF 1 49
LB .

PARTIE AVANT 1 39
LB »
 

PARTIE ARRIERE 69
LB .   DEMI-PORC 1 09

LB Es
 

IL EST PREFERABLE DE COMMANDERA L’AVANCE   
SURPRENANT

 

ELIMINER
Une note de modernisme chez les
meubles Thibault reconnue surtout
dans le colonial.
Les amateurs de beaux meubles mo-
dernes peuvent maintenant profiter
de la qualité de cette maison renom-
mée, pour s’offrir la durabilité et la
sobriété de belles lignes modernes
créées pour eux, par les meubles
Thibault. En montre et en inventaire à
votre grand magasin.

 

- La condensation
- La buée dans les vitres

- Fenêtres endommagées par l'humidité
- Sous-sol trop humide

- Les mauvaises odeurs créées par un degré -
d'humidité trop élevé

, Les Entreprises M.V.
Luceville Ltée 17 St-Valérien,

Bic.Rimouski

736-4377
(MARC VIGNOLA) 739-3556

centre d'achau CUQCNE MOUR1 cnre   
  

fas IItAI ISI II PET IIIRTSISIPRICAS YY TCS ror or pas)
€ LOSSESSE .. CRNENSÉTÉREEES   
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50 bourses de $8,000.00
aux ‘‘Jeunes administrateurs’’
Pour l'année universitaire

1980-81, le ministère de
l'Education offre l’équiva-
lent de 50 bourses de $8
000 aux jeunes administra-
teurs désireux d'oeuvrer ou
oeuvrant dan les petites et
moyennes entreprises du
Québec. Deux concours dif-
férents sont offerts: l’un
pour des études à temps
plein, l'autre pour des étu-
des à temps partiel.

Pour des études à temps
plein

Les candidats désireux
de faire carrière dans l’ad-
ministration d'une petite ou
moyenne entreprise du
Québec peuvent obtenir
une bourse au montant de 8
000 $ pour des études à
temps plein conduisant à la
maftrise en administration
des affaires (MBA) ou au
doctorat en administration.
Les candidats doivent être
titulaires d'un diplôme de
premier ou de deuxième
cycle ou l'équivalent, avoir
au moins deux années d’ex-
périence dans un poste de
cadre, être citoyen canadien
ou immigrant reçu et rési-
der au Québec depuis au
moins un an en plus de
remplir certaines autres
conditions déterminées par
ce concours.
Les boursiers de 1979-80,

qui solliciteront un renou-

vellement de bourses pour
l'année scolaire 1980-81, au-
ront jusqu'au ler mars 1980
pour faire parvenir leur
dossier complet à la Direc-
tion générale de l’ensei-
gnement supérieur.

Pour des études à temps
partiel

Les jeunes administra-
teurs de petites et moyen-
nes entreprises du Québec
peuvent obtenir des bour-
ses (265$ par crédit complé-
té avec succès au niveau de
la maîtrise, 150 $ par crédit
complété avec succès au
niveau du baccalauréat)
pour des études à temps
partiel conduisant à un di-
plôme de premier ou
deuxième cycle universitai-
re.

Pour être admissible à ce
dernier concours, le candi-
dat doit occuper un poste.
d'administrateur dans une
petite ou moyenne entre-
prise au Québec depuis au
moins deux ans et conti-
nuer à travailler dans une
telle entreprise pendant les
études. Il doit également
entreprendre ou poursuivre
des études dans un pro-
gramme agréé par le minis-
tère de l'Education et con-
duisant à un diplôme de
baccalauréat ou de maîtrise.
Enfin, le candidat doit être

L’ONF rafle sept
prix auFestival
de Chigago

L'Office national du film
vient de remporter au Fes-
tival du film de Chicago qui
a eu lieu du 2 au 18 novem-
bre pas moins de sept prix.

I! s'agit tout d'abord du
fim à succès “Mourir à
tue-tête” d'Anne Claire Poi-
rier qui dans la catégorie
long métrage de fiction
s'est mérité une plaque
dor, tandis. que l'actrice
principale, Julie Vincent,
était désignée “Meilleure
actrice”.
Le film “Mourir à tue-té-

te” qui relate l’histoire d’un
viol et dont Michel Brault a
signé les images, a égale-
ment été présenté hors
compétition aux festivals de
Cannes, New York et Lon-
dres ainsi qu'en Grèce. Hol-
lande et Belgique. Au Qué-
bee, quelque 80 000 septac-
teurs ont déjà pu voir cette
oeuvre remarquable.

Pour sa part, “L'Age de
chaise” de Jean Thomas
Bédard triomphait en rem-
portant dans la catégorie
du -court métrage d’anima-
tion un Hugo d’or. Ce
document qui est une criti-
que véhémente de notre
société et de notre mode de
vie a été réalisé avec des
techniques utilisées pour la
première fois à l'ONF. Dans
cette plaque d'argent et
“This is your museum
speaking” de Lynn Smith
obtenait un certificat de
mérite.

Enfin “Revolution’s or-
phans” de John N. Smith se
voyait décerner dans la
catégorie court métrage de
fiction un Hugo de bronze
et “Margaret Laurence,
First Lady of Manawaka”
réalisé par Robert Duncan
une plaque d'or dans la
catégorie documentaire.
 

SPECIALITE:
Recouvrement de
toitures d'asphalte

et gravier.
Travail garanti.

GONZAGUE
345 Dollard - Rimouski
Tél. bureau 723-7098 

FOURNIER & FREREENR.
ENTREPRENEUR GENERAL

Construction et réparation de tous genres

RESIDENCE HERVE
300 St-Joseph O. - Rimouski

. fét 723-3209   

   

citoyen canadien ou immi-
grant reçu et résider au
Québec depuis au moins un
an et remplir les autres
conditions déterminées par
ce concours.

La date limite du dépôt
des nouvelles demandes est

    3

>

fixée au 31 janvier 1980.
Les intéressés peuvent se
procurer les formulaires of-
ficiels d'inscription à la Di-
rection générale de l'ensei-
gnement supérieur, 1035
De La Chevrotière, 20e
étage, Québec GIR SAS,

 

 

 

 

aux directions régionales du
ministère de l'Education et
du ministère de l'Industrie
et du Commerce ainsi que
dans les services aux étu-
diants des universités du
Québec ou de l'Université
d'Ottawa. ’

Gensd'aujourd'hui!

 

de labanqued'aujourd'hui.
 

 

 

KRBANQUE NATIONALE DU CANADA

Cava  *
à L'ORDRE. DE

  

  

 

#199n

 

1 h23L5#006N

Succursate Principale, rue Sans Nom
Votre vilie, Province HOH 0J0

J $

DOLLARS
100 ®-

| La banque vaujour-
d'hui c'est plus de
15 milliards d'actit.
au-delà de 850 suc-
cursales et bureaux
et des services plus
efficaces que jamais

Un service qui coûte
moins cher.

La Banque Nationale
a compris quelle se
devait d'oftri: + ses
clients des services a

 

| BANQUE

b2iLomp 7

  

NATIONALE §

la fois rapides et
économiques. C est
pourquor des ie jour 1.

elle est la seule a
offrir, partout au

Canada. un compte
chèques sans frais |
vous permet Je fre

#8 autant de chagues
8 QUE VOUS VOUI-2., +ANS

122 que ça vous coûte
un sou

Æ Tout le munue st

) pascomptable +
c est normal

Ce nest pas!. * ns
facile dadmir- | sur.
vudget. ut bier
prendre OU O1 = -
Cest pour cet: (ue
4 Banque Jatuovale
numérote vos che-

ques perso. ahses
DOUS VOUS (es NU-

neros appar-ussent

sur votre relevr

de compte mensuel

et vous peciettont

de vous ‘rétiinver

sans probr:n.

Mais. ce nest pas

tout La banque
Nationale tzirde: vos
cheques au cas ou

UN jour VOUS #6 aurez
besoin

 

Un service pin satin

cace tout ei vrat
gnant deow!

les frais v <a €
Que NOUS iÎtrons dun,

E 1ens dautrx cro

Bienvenue a i.»
i banque d'aujgue“ v
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lancé à ceux qui veulent
l'entendre. |
Pour terminer, je

crois que nous aurions
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faite. Le soi-disant ga-
gnant de cette élection
se sentira-t-il vraiment
appuyé, et le soi-disant

Les élections au conseil
d'administration du Cegep de Rimouski
A la suite des élec-

tions de lundi dernier, où
les étudiants du collège
de Rimouski avaient à se
prononcer sur le choix
d'un candidat qui agirait
comme représentant au
sein du conseil d’'admi-
nistration du CEGEP,il
m'est permis de me po-
ser une question: quel
est l'intérêt que les étu-
diants portent aux diffé-
rents éléments adminis-
tratifs de leur CEGEP?
La réponse est: 6% des
étudiants seulement!
Est-ce normal??? Selon
moi, cette élection et le
faible taux de participa-
tion de la part des étu-
diants démontrent à
que point les cégepiens
e Rimouski se moquent

del'activité qui les gère.
A tel point que plusieurs
n'ont même pas entendu
arler de cette élection.
a, je trouve ça fort, si

l'on regarde toute la pu-
blicité qui a été faite à ce

Echange

sujet, et ce tant du côté
de l'administration du
collège que du côté des
candidats. Et si j'étais
un de ces étudiants-là,
c'est-à-dire un de ceux
qui ont failli à leur pou-
voir d'électeur et leur
devoir d'étudiant (car ils
ont failli), je ne serais
pas fier de moi du-tout...
Comment un étudiant

qui se dit intégré dans
son milieu peut-il passer
à côté d'une occasion
semblable, ça, je me le
demande?
j'avais fait passer une
toute petite annonce de
deux lignes dans Dépé-
ches (quotidien du Col-
lège de Rimouski) annon-
çant une O.R.G.LE. (Or-
anisation Récréative
‘une Grande Initiative

Etudiante) style party-
monstre à la Coudée du
CEGEP, j'aurais sans
doute eu un taux de par-
ticipation de 2 à 3 fois
plus élevé. Est-ce nor-

d’enseignants
Ontario-Québec
1980-81
Les enseignants intéres-

sés à participer aux échan-
ges d'enseignants entre
l'Ontario et le Québec ont
jusqu'au 81 janvier pour po-
ser leur candidature.
Le programme d'échange

d'enseignants entre l'Onta-
rio et le Québec a été mis
sur pied en vue d'améliorer
l’enseignement du français,
langue seconde, en Ontario,

_ et celui de l'anglais, langue
se de, au Québec.

4 peut participer?

Trois catégories d'ensei-
gnants peuvent participer à
ce programme d'échange:
les enseignants des écoles
de langue française de l'On-
tario et du Québec, qui
travaillent à la maternelle
ou dans l'enseignement pri-
maire et secondaire; les
enseignants qui enseignent
l'anglais, langue seconde,au,
Québec, et les enseignants
qui enseignent le français, |
langue seconde, en Ontario. |

Enseigner en francais

Les enseignants qui dési-
rent enseigner en francais,
dans une école francaise,
doivent être titulaires d'un
brevet d'enseignement re-
connu et posséder au moins
cinq ans d'expérience dans
l'enseignement. Ceux qui
ont un diplôme universitai-
re devront posséder au
moins trois ans d'expérien-
ce dans l'enseignement.
Tous doivent avoir une
excellente connaissance de
la langue française.

Enseigner le français, lan-
gue soconde

 

Les enseignants qui veu-
lent enseigner le francais,
langue seconde, dans une
école anglaise, doivent être
titulaires d’un brevet d'en-
seignement reconnu et pos-
séder au moins cinq ans
d'expérience dans l'ensei-
gnement de la langue se-
conde.
diplôme universitaire de-
vront posséder au moins
trois ans d'expérience dans
l'enseignement de la langue
seconde. Les enseignants
du Québec devront possé-
der une excellente connais-
sance de la langue françai-
se, alors que
gnants de l'Ontario devront
maîtriser parfaitement la
langue anglaise.

La rémunération

Les enseignants qui par-!
ticipent à ce programme
d'échange d'enseignants se-
ront rémunérés par leur
commission scolaire; ils re-
cevront une allocation re-
présentant 100 $ par mois
pendant la durée du pro-
gramme, et une allocation
représentant deux billets
aller et retour par avion.

Les enseignants partici-
pants devront échanger
leur domicile.
Formulaire d'inscription |

sur demande:
- dans les directions régio-
nales du ministère de l'E-
ducation
- 3 la Direction générale
des réseaux M. Marc Cham-
peau, Ecnages d'ensei-
gnants Ontario-québec, Ser-
vices éducatifs, centre
administratif “G”, 5e étage,
Québec G1R HAS.

ourtant, si

Ceux qui ont un

les ensei- :

   

  

mal??? Sommes-nous
aux études seulement
pour s'amuser? Les pro-
lèmes étudiants concer-

nent-ils seulement une
petite minorité? Ce n'est
pas normal... 26% seule-
ment des gens de notre
âge peuvent accéder à
des études post-secon-
daires, et c'est ce que
nous faisons de notre
chance... C'est carré-
ment absurde! Etsi c’est
là un tableau démonstra-

SAUREZ-VOUS RÉUSSIR

tif de la génération qui
est la mienne,je suis loin
d’en être fier!

Unefois de plus, je de-
mande à ceux qui meli-
sent: est-ce normal? Si
c’est là le reflet de l’ac-
tivité étudiante, je doute
fort de l'intégrité de plu-
sieurs dans la société
que nous sommes appe-
lés à constituer dans un
avenir rapproché. L'u-
nion fait la force! Sépa-
rons-nous! C'est un cri

eu intérêt à voter massi-
vement. Comme. l'indi-
que le résultat (109 con-
tre 107), c'est rien de
bien éloquent, et ce vu
du côté de la victoire
commede celui de la dé-

perdant se sentira-t-il
vraiment vaincu? À vous
de répondre.
A bonS entendeurS,

SALUT!
Roch Amiot

Etudiant

 

   
   

qT VENTE DE VOTRE MAISON?
(

 

Camping Lavoie, Rivière-Hâtée

rain aménagé.

ssREE

Route 132, te-Luce

ges. Grand terrain aménagé.

 

Rue S(-Germain Est - Rimouski-Est 

Au Trust Généra

  

 

Rue Mgr Fortin.
Maison mobile “Bendix’’ 14'x64', Ter- Demi-jumelée 25'x37°, terrain aména-

gé. En bonne condition. C'est à voir.

     

| Boul. des Vétérans, Pte-au-Père
Résidence unifamiliale 28'x36', 2 éta- » Magnifique résidence 24'x42', porte

\ patio, grand terrain aménagé et pay-
sagé.

 

Cottage 28x29. 2 étages, près du Hue des Heres, Sacré-Coeur
Centre d'Achats Carrefour. idéal pour Bungalow entrée split 24x42", terrain
professionnels. aménagéenpartie avectrottoir.

URI
Rue Cathédraie, Rimouski

 

  
BOU. JACQUES-CARTIER SUD
MONT-JOLI

pour la mécanique
rendement.

Terrains appelez-nous.

     

 

  
SEMAINE — 724.4108

   

   

Garage comprenant équipement pour
peinture et débosselage ainsi que

générale. Bon

Nous avons plusieursterrains d

PARLEZ-EN MAINTENANT
A UN AGENT DU TRUST GENERAL

= TRUST
GÉNÉRAL
Courtiers
Rimouski, 724-4106

"EE. EX
A VOTRE SERVICE 24 HRES PAR JOUR ET 7 JOURS PAR

—1COMM
 

 

2 ZZ

Rue St-Germain, Rimouski-Est
Restaurant comprenant ameublement
et équipement. Bonne clientèle. Aus-
si maison unifamiliale de 36' x 35’.
Bonne occasion.

4

    

  

——IMMEUBLES À REVENUS.

 

    

Led hd à .
Arty fait®Mieux.

  

  

Lac à la Truite -St-Valèrien
Chalet style Suisse 16'x24' Lieu de
chasse et pêche. Situé au bord du
lac.

&

  

Vi at
a’ oy A aera

Rue St-Joseph - Rimouski
Cottage 32'x39", 2 étages dont 1 loge-
ment au deuxième, Appelez-nous.

  

  

  
779, des Buissons. Sacré-Coeur
Magnifique bungalow, 24'.x 40", avec
porte patio, armoires en chêne.

MAINTENANT
A VOTRE SERVICE

Nicole et Jean-Paul Valcourt

DRAPERIES NICOLE ENR.
3e Rang ouest, St-Anaclet

VENTE - FABRICATION - POSE
Toiles-Tentures-Valences-Filets

Plein-jour - Couvre-lit - Abat-jours
ESTIMATION GRATUITE

  

   

  723-1408

   

   

 

  

  

7iéme Rue Est, St-Pie X ;
Bungalow 2 logements. Prix très hte
ressant. Belle occasion.

Boul. Ste-Luce ouest
Résidence style Canadien 172 étage

"x28" nd terrain boisé 120'x240"
hor     

Rue Dollard, Nazareth
Résidence unifamiliale™28'x26', plus:
portique. 2 étages, terrain aménagé
avec haie de cêdre. Pouvant se con- |
vertir en 2 logements.

 

 

= Ci J

Rue Lavoie, Rimouski

 

 ERCES
Rimouski :
Commerce a vendre n'exi-
geant pas beaucoup de mise

de fonds. Revenus intéres- -
sants. Local bien situé, Con-

. sultez-nous pourplus de dé-
tails.

e disponibles aux endroits suivants: rue Parent-
Nord, rue de l’Esplanade, Pointe-au-Père, Sacré-Coeur, Mont-Joli, Val-Neigette,
Métis Beach, Anse-au-Sable, Ste-Flavie, Ste-Luce-sur-Mér. Pour plus de détails,

   
  

 

ees
Henri-Paul Coté

Doris B. Hins

Léopold Ross

Lise Vermette

 

Jean P.

 

  
  

  
  
  

   

    

J. Antonio Voyer

CIEL

Hypothécaires et refinancement CT]

Rimouski
Désirez-vous faire un place-
ment intéressant? Edifice
commercial très bierrsitué,
de construction récente, lo-
cataire garanti pour une pé-

riode de 10 ans. Appelez
nous.   

 

  

  |
724-2499
739-3494
723-1021.
736-5598
724-2806
723-5832

  

   

     

 

  
   

  

   
directeur Service Préts
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Les habitudes de vente
des fabricants québécois
Quarante pour cent des

fabricants québécois éprou-
vent de la difficulté à
trouver un distributeur
compétent et près de trente
pour cent à faire affaire
avec les gros distributeurs.
Dans les deux cas, c'est la
petite entreprise qui est le
plus en difficulté.

C'est ce qui ressort d'une
étude du MICT effectuée
dans treize secteurs indus-
triels du domaine des biens
de consommation qui repré-
sentaient 38% de la produc-
tion manufacturière québé-
coise en 1976.
Dans les secteurs rete-

nus, la production manufac-
turière est assurée à 57%
par les grandes entreprises,
4 27% par les moyennes et
à 16% par les petites, la
propriété québécoise se si-
tuant surtout chez les
PME.
Le marché de l'entreprise

québécoise est à 66% inté-
rieur, alors que celui de
l'entreprise non québécoise
l'est à 53% seulement.

Des canaux de distribution
concentrés

Il semble que ce soit la
taille ainsi que la nature de
l'activité manufacturière
poursuivie par chacun des
secteurs qui influencent le
réseau de distribution. Les
secteurs qui sont majoritai-
rement à propriété québé-
coise ont des canaux de
distrubition concentrés,
c'est-à-dire qu’ils écoulent la

Féminin
Pluriel
le vendredi
1 décembre
à 19H30

Le
contact
Janine et Francine sont

maintenant inscrites à des
cours de relaxation. Leur
intérêt pour cette nouvelle
discipline est de plus en
plus croissant parce que
c’est aussi un excellent
moyen de faire de nouvelles
rencontres.

Soucieuses de bien exé-
cuter tous les exercices
enseignés au cours, elles
décident d'inviter deux jeu-
nes hommes, au physique
agréable, à venir pratiquer
quelques mouvements à la
maison bien sûr.

Francine et Janine anti-
cipent une très belle soirée
jusqu’à ce qu’elles appren-
nent que ces deux amis ne
sont pas seuls dans l'exis-
tence. Alors, elles cher-
chent un moyen pour re-
médier à cette situation.
FEMININ PLURIEL sur

les ondes de CRER TV
votre canal 11.

ca

majorité de leur production
par l'entremise d'un seul
client, en loccurrence le
détaillant. Les secteurs de
propriété non québécoise,
pour leur part, utiisent des
canaux de distribution div-
versifiés, exception faite
des pièces d'automobile, des
articles en papier et du
tabac. Les manufacturiers
non ‘québécois se tournent
davantage vers les institu-
tions et les autres manufac-
turiers pour écouler leur
marchandise.

Un service de vente com-
mun

I] faut constater sur ce
plan que la proportion des
sociétés qui possèdent des
entreprises de distribution
est marginale (4%). La
taille et la propriété ne
semblent pas déterminantes
à cet égard. La majorité
des entreprises (65%) em-

ploient les mêmes distribu-
teurs que leurs concur-
rents. Peu d'entre elles ont
des distributeurs exclusifs
(13%). C'est surtout au
niveau du secteur des ra-
dios et téléviseurs, des ali-
ments et produits assimilés,
des appareils ménagers et
des produits pharmaceuti-
ques que les entreprises
utilisent les mêmes distri-
buteurs que leurs concur-
rents. Quant à la méthode
de vente, la plupart des
entreprises comptent sur
leur système cependant
qu’à mesure que leur taille
augmente, elles ont recours
au serbvice d'une agence,
même si l'entreprise possè-
de son système propre.

Peu de politiques de vente

Dans beaucoup de cas,
les politiques de vente re-f
flètent le niveau d’organisa-
tion d'une entreprise et à

ce titre la taille et la
propriété ne sont pas des
éléments négligeables. A
l'exception du crédit de
trente jours accordé à leurs
clients, moins de 50% des
entreprises manufacturières
suivent, régulièrement ou
non, différentes politiques‘
de vente.
Les politiques les plus

populaires auprès des gran-
des entreprises sont princi-
palement l'exposition de
leurs produits, l'aide pro-
motionnelle, la production
sous spécification des distri-
buteurs, l'octroi d'escomp-
tes de quantité, la signatu-
re d'ententes, l'esclusivité
de distribution et le parta-
ge des frais de publicité. La
plupart des secteurs se
confinent à trois ou quatre
politiques, délaissant les au-
tres.
La fixation des quotas de

vente, le pré-étiquetage des
prix, le crédit de quatre-

vingt-dix jours, la prodhe.
tion d'exclusivités et le
partage des frais de publici-
té ne semblent pas très
répandus chez les manufac-
turiers.

Les difficultés rencontrées
au niveau de la distribution

Les problèmes identifiés
par les fabricants reflètent,
dans bien des cas, un ré-
seau de distribution mal
adapté à leurs besoins. Ce-
pendant, les problèmes ne
sont pas tous de même
importance: en effet, ils
varient selon la taille de
l’entreprise, indépendam-
ment de sa propriété,
En ce qui concerne les

entreprises de grandestail-
les, la majorité n'éprouve
pas de difficulté à trouver
des distributeurs compé-
tents. Leur taux de satis-
faction est bon quant à
l'effort publicitaire que les
distributeurs déploient, à
leur capacité d'entreposage
et à leur rapidité à payer.

Dans le cas de la minori-
té qui éprouve des difficul-
tés, minorité composée de
PME, les secteurs les plus
touchés sont les pièces d'au-
tomobile, le meuble, les
articles de sport, les radios
et téléviseurs, les articles
en papier et les aliments et
produits assimilés.

Quand le coeur vous en dit...

comme lecoeur

RESEEE

  

 

. AO LES AS

UFR SAND:SENAN
@ENIEVRE

Ear LR La para » RER USSNSESSENGR

  

 

  

    

ut RNY

Essentiellement, l'évolu-
tion du réseau de distribu-
tion au détail n'a pas favo-
risé la production québécai-
se. Cependant, la participa
tion active du réseau de
production québécois aux
modifications en cours ac-
tuellement dans les struc
tures de distribution qué
hécoise est fort importante.

Il y a nécessité pour
l'industrie québécoise de
s'adapter À la nouvelle
structure de distribution et
de faire preuve de dynamis-
me. Une des conséquences
de cette faculté d'adapta-
tion pourrait être une plus
grande ouverture aux mar-
chés hors Québec par l’in-
termédiaire de certains
grand distributeurs rayon-
nant au Canada.

 

LA HUTTE
MEHICAINE

vous en dit!
Numéro 1 dans le
coeur des Québécois!

Quatre distillations
successives en alambie
clos. suivies de plusieurs
mois de repos en cuves.
confèrent au Gin de Kuyper
son caractère unique qui
en fait le plus vendu de
tousles spiritueux offerts
au Québec.

Recette de La Ponce
de Kuyper

Du Gin de Kuyper, du jus
de citron, du sucre ou du

\ miel, de l'eau bouillante,
une pincée de muscade ou
de canelle.

const by 8
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CHANDAILS
ASSORTIS POUR DAMES

Encolure bateau

Couleurs assorties

Grandeurs P-M-L.

Prix rég. $9.97 a $11.97
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  VESTES ET
GILETS
à col rond
our hommes

100% acrylique
Boutonnés devant.
Couleurs assorlies

r.P-M.-L.
Prix rég. $9.97

 

EPARGNEZ $3.77

ROBES DE CHAMBRE
Enveloppantes
Pour dames a

Plusieurs styles
au choix

Gr. P.-M-L.
Fabrication

canadienne

 

   

   
  

 

 

   

 

En gabardine
Pour dames

Prix rég. $14.77

Coupe ajustée,
en douce gabar-
dine de polyes-
ter. -
Couleurs ass.

Gr. 8-18

  
   

 

PANTALONS | :

 et 38-44

  

De flaneilette

2 pieces

Pour dames

Prix rég.

$6.97 - $7.97

Couleurs et

motifs ass.

PYJAMAS { PANTOUFLES  
En peluche

Pour dames
Couleurs
assorties

  

 

   

  
 

 

HE
 

 
ol

 

Pour fillettes

100%nylon
Gr. 4-6, 7-9

et 10-12  
 

  

   
  
_ ,
A 2

GILETS EN VELOURS
Pour hommes

Un cadeau idéal...

  

Prix rég.
$7.77

  

    

 

| Plusieurs

> styles
au choix

à Gr. P-M-L

PANTALONS EN

 

  
 

  

 
CHEMISES

Pour hommes

Manches longues

  
  

 œ

=

CORDUROY
Pour garçons, 7 à 12

à taille semi-élastique

55

  

 

 

    

   

POLO-JAMAS
Pour enfants - 4 a 6X

100% coton

Couleurs

. assorties

Achetez-en

plusieurs à ce
bas prix.

3.

POUR HOMMES — 100% NYLON
Chaudefibre dé polyester

Vert ou marine
Notre bas prix rég. $39.97

 

 

   

   
      
   

     
    

   

   

4 BASce qualité CC
Pour hommes   

   
  
  

Bas prix rég.

La paire

Couleurs

  

     
     

Matelassées

Fillettes4-6X .

Prix rég.
$8.97

Couleurs

assorfiés
au
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JEUXDE __. 1/2 PRIX DE LISTE op112 PRIX DE LISTE ORIGINAL
MILLE BORNES BLOCKHEAD by

Un jeu sensationnel bo

T
R
F
.trés bien connu.

  

POUPEE
LAFFY CATHY
Elle rit, elle ricane

8
H
E

 

 ig lorsqu'on passe la baguette
’ pi magique devant sa figure

: 3 Prix rég. $19.99
i

   
   

  

JEU DE
MONOPOLY

De Parker Brothers

  

 

THEATRE
BARBIE SUPERSTAR

Prix reg. $19.99 _—
    

  
   

   

   

Le jeu

toujours

populaire  

 

 
; . . . ‘ . > ë

LITT SH. DRASS cop =, gyBARESEa mnCREEEEEES ; &   

  

  
   
  
   

    
        

    

    

    

          

        

   

  

  

    

  
    

 

  

   

  
   

 

  

f Bm ” TOURNEDISQUE
Incluant housse pour le

bol, pour le couvercle

et pourle siège et

—Spaun tapis.
Epargnez $2.97
prix rég. $11.97

Manuel — 2 vitesses

Cotfrel pour transport facile

Polypropylène durable

UN CADEAU $ Q6
IDÉAL

8
FT Le mas ETL ETRE p

MONTRE

  
      

 

“CHOCOLATS AUX CERISES
Par 3- ‘N Chuckles        

 

   

 

    

  

 

  
    

   
  
     

  
   

  

|ENREGISTREUSE|

 

 

    

 

    
  

 

  
  

   
  

— >ROSE

£
10 ROULEAUX +;  COUVRE-OREILLERS A CASSETTES CHRONOGRAPHIQUE
DE PAPIER _Brodés Clavier opérationnel, L.C.D. — ALARME

75 D'EMBALLAGE Prix rég. $2.97 Pour homme
RH, POUR NOËL Couleurs et amovibles. Six fonctions régulières

‘| motifs de SUPER VALEUR plus alarme aux 24 heu-
sé 26" x 500" broderie res

Prix rég. $2.79 assortis

1.99
CARTES A“JOUER |
Plastifiées

Dessins

assortis
ï

Pas de vente aux marchands

Epargnez $16.00

Prix rég. $

$55.00

DETERGENT LIQUIDE
“RQ”

J 750 ml a

ay Pas de vente aux marchands

 

  

 

  
 
  

  
  

 

PAPIER ESSUIE-TOUT
“VIVA”

Pat

de 2 a

i Pas de vente aux marchands
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Poisson cocotte à l’Italienne

 
2 Ib de filets de poisson de
l’Atlantique-Nord, congelés
2 € à soupe d'huile
1Y: tasse d'oignons tran-
chés
Ys tasse de poivrons verts
coupés en dés
1 gousse d'ail, hachée
2 tasses de courgettes fi-
nement tranchées
iboite (19 oz) de tomates
1 boite (7/2 oz) de sguce
tomate

   

  
  
    

Faites vos commandes
dès maintenant.
Venez nous voir a notre

boul«ngerie'ou
adrr.ssez-vous à l’un

F de nos représentants
{  (vendeurs).

N’oubliez pas que
| notre magasin est ouvert tous les
jours de 9h00 à 17h00, excepté
les jours de fêtes.

Pour réservations:

Pour,TATE
ILAIEO

1% € à thé de sel
Ya c à thé de basilic
Y2 c à thé d'origan
8 oz de spaghetti, cuits et
égouttés
a tasse de fromage parme-
san râpé

Laisser décongeler les fi-
lets pendant 30 minutes, ou
le temps nécessaire pour
pouvoir les couper en cubes

724-4151

Boulangerie A.A. Therriault & Fils Ltée

ptions i
AA®Therr

de 1 pouce facilement.
Chauffer l'huile et faire
sauter les oignons, les poi-
vrons et l'ail jusqu'à ce que
les - oignons deviennent
transparents. Ajouter les
courgettes, les tomates, la
sauce tomate et les assai-
sonnements; laisser mijoter
pendant 5 minutes. Ajouter
le poisson et faire mijoter
10 minutes de plus, ou jus-

9 St-Jean-Baptiste ouest, Rimouski

Pr
TAGES

qu'à ce que le poisson
s'émiette facilement. Dans
un plat à four graissé,
disposer en couches super-
posées la moitié des spa-
ghetti, du mélange au pois-
son et du fromage. Recom-
mencer l'opération en su-
perposant. Faire cuire au
four à 350°F pendant 25 mi-
nutes ou jusqu'à ébullition.
Donne 6portions.

       It
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La Fédération de
Québec des Caisses
Desjardins devient
une confédération
A l'occasion d’une assem-

blée générale spéciale tenue
hier à Montréal, les mem-
bres de la Fédération de
Québec des Caisses popu-
laires Desjardins ont adop-'
té à l'unanimité une résolu-
tion en vue de modifier le
nom de la Fédération qui
deviendra la Confédération
des Caisses populaires et
d'économie Desjardins du
Québec.
Ce geste fait suite à la

récente affiliation de la
Fédération des Caisses d’E-
conomie du Québec à la
fédération de Québec des
Caisses populaires Desjar-
dins. Cette affiliation a été
confirmée à l'unanimité par
les membres de la Fédéra-
tion des Caisses d'Economie
du Québec à
d’une assemblée générale
spéciale tenue à Montréal le
17 novembre courant.
“Nous venons d'écrire en-

semble une page de l'histoi-
re des coopératives d'épar-
gne et de crédit et cet
événement témoigne d'une
solidarité accrue pour les
deux groupes”, a déclaré le
président, M. Alfred Rou-
leau.
A la suite de ces chan-

gements, les dix unions
régionales pourront à leur

l'occasion:

tour modifier leur raison
sociale et prendre le nom,
de “Fédérations”, comme le
prévoit déjà la loi, au même
titre que la Fédération des
Caisses d'économie du Qué-
bec. Les premières regrou-
pent des caisses de territoi-
re alors que les caisses
d'économie sont générale-
ment des caisses de grou-
pes.
La Confédération des

Caisses populaires et d'éco-
nomie Desjardins du Qué-
bec compte au total plus de
1 600 points de services
répartis sur l'ensemble du
territoire québécois, avec
4 millions de membres et
un actif global de plus de
$10 milliards. Cet ensemble
de points de services cons-
titue actuellement le plus
vaste réseau d'ifstitutions
regroupées au sein d'un
meme organisme.

Graduellement, les cais-
ses d’économie se joindront
au système d’informatique
et au réseau Inter-caisses
du Mouvement des Caisses
populaires Desjardins.
Ce fait ne pourra être

que bénéfique quand on sait
les possibilités offertes aux
membres en raison de la
complémentarité des servi-
ces des deux organismes.

  

La mie coutL'imonde

Bûches de Noël

Gâteaux aux fruits

Tartes assorties

® Mokas

® St-Honoré
Patisseries françaises ® Pain Presto
Paté alaviande © Pain à salade

Pain de couleurs assorties
Beignes de chez-nous
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Viande bovine:

Le Québec devra
prendre les bouchées
doubles
Le Québec devra prendre

les bouchées doubles et
faire passer sa production
de bouvillons en élevages
spécialisés de 40 000 à 110
000 et celle de veaux lourds
d'environ 5 000 à 17 000 d'i-
ci 1982.
La réalisation de ces ob-

jectifs, proposés dans l’é-
noncé de politique “Bâtir le
Québec”, fera l'objet des
discussions des participants
à la prochaine conférence
sur l'industrie de la viande
bovine.

Réitérant ces objectifs, le
document décrivant la si-
tuation de cette industrie
soutient que, contrairement
à une croyance répandue, le
Québec n’est ni à court de
ressourees, ni de moyens
pour développer rapide-
ment une industrie dyna-
mique de la viande bovine.
L'industrie du boeuf est
devenue un des secteurs
agricoles qui figure aux
premiers rangs des préoc-
cupations de développe-
ment du ministère de l'A-
griculture et de l'Alimenta-
tion du Québec. Si cette

‘production a acquis au
cours des récentes années
‘une position aussi privilé-
giée, c'est qu'elle. présente,
sous plusieurs aspects, des
avantages économiques très
importants.
- Son marché dépasse le
milliard de dollars et le
Québec n'est auto-suffisant
dans cette production qu'à
20%, ce qui a représenté,
en 1979, un déficit de la
balance commerciale québé-
coise de l’ordre de 800 mil-
lions. ‘
- Le Québec doit songer
actuellement à diversifier
une partie de son industrie
laitière et valoriser des
ressources agricoles actuel-
lement sous-utilisées.
- La croissance de la de-
mande pour un boeuf mai-
gre favorise l'élevage et
l'engraissement de bouvil-
lons au pâturage.

Selon les auteurs, le Qué-
bec possède certains avan-
tages qui, bien que diffé-
rents, permettraient de
produire du boeuf tout aus-
si efficacement et d'une
façon aussi rentable qu’en

LA VERCHAIRE

Le fauteuil de lecture par excellence. La grande

classe, le_raffinement, reflétarit la recherche d'une

personnalité exceptionnelle. .

En-montre à votre grand

magasin régional

Ontario; mentionnons par
exemple le coût moins élevé
des terres agricoles dans
les régions où cette produc-
tion a déjà commencé à se
développer.
Le développement rapide

de l'industrie de la viande
bocine a exigé cependant la
mise en oeuvre de pro-
grammes visant à consoli-
der les exploitations exis-
tantes et à attirer de nou-
veaux producteurs.
Actuellement, le pro-

gramme québécois d'assu-
rance-stabilisation des re-
venus vise à minimiser les
conséquences financières
résultant des incertitudes
du marché. Le programme
d'aide à l'investissement
aura par ailleurs entraîné,
entre 1977 et le printemps
1980, une augmentation de
17 000 à 40 000 têtes en ce
qui a trait à la capacité de
finition des bouvillons en
pares d'engraissement de
50 têtes et plus.

Enfin, dans le cadre de
programmes régionaux, le
ministère de l'Agriculture
et de l'Alimentation du
‘Québec incite à la produc-
tion de veaux lourds, dans
le but de rentabiliser la
«production des veaux de
type laitier.
Les programmes actuels

visent principalement à fa-
voriser le développement
de ces productions au Qué-
bec et à minimiser les
conséquences financières
résultant des incertitudes
d'un marché eyclique. Is
ont permis de canaliser des
ressources humaines, phy-

Affaires

culturelles

Collection
reconnnue

à
Rimouski

Le ministère des Affaires
culturelles a annoncé la
reconnaissance a titre de
bien culturel, de la “Collec-
tion de photographes et de
stéréogrammes” du sémi-
naire de Rimouski. Cette

i collection, la plus importane
de la région, compte en-

siques et financières dans le
développement de cette

. production. Des recherches
sont menées, des techni
ques sont mises au point,
des connaissances sont gé-
nérées, contribuant ainsi à
créer une expertise auéhé-

coise,
Outre la poursuite ot

l'extension de ces mesures,
des avenues nouvelles mé-
ritent d'être explorées, no-
tamment l'augmentation,
par différentes techniques,
de la productivité des en-
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© Pose de bougles neuves

e Pose d'un rotor neuf
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Réglage de l'allumage.
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! JEAN R. BRILLANT, AVA.

offrons GRATUITEMENT

moteur de votre voiture.

  

Gilimond Beaulleu

e Véritication des condutteurs. des
bougles, du chapeau d'allumeur.

,@ Vérification de la compression @

e Réglage du mélange explosif, du

CENL

NOMINATIONS

GBSPECIAL DU MOISGID

MISE AU POINT DE VOTRE VOITURE

Pour souligner l’arrivée de ce nouveau service, nous vous

rs de la performance du

Venez rencontrer x

nos spécialistes

  

“NOUS
 

    

 

Vérification des courroies

âair.

de refroidissemet

gaz de Carter

® Véritication de la balleris.

Jone

POSONS

CHAMPION

Vérification du fiitre 4 essence

® Véritication de I'élément du hitre

- @ Vérltication du boyau du sysième

Vérification du fonctionnement
de-la soupape de recyclage des

Voitures 95 os|

X37IEZa LYSUL

treprises existantes, la spé-
cialisation plus poussée des
entreprises et, enfin, l'éle-
vage, l'engraissement et la
finition des bouvillons au
pâturage plutôt qu'aux cé-
réales, dans les régions
agricoles périphériques.

lfiance
mutuelle vie

 

JACQUES H MERCIER AVA

Après une remarquable carrière de trente-deux ans à la direction de l'agence de l'Alhance

dont les bureaux sont situés à Rimouski, Jean Brillant cède sa place. !! continuera de

s'intéresser au développement de cette succursale à titre de Directeur-conseil

C'est Jacques H. Mercier, un des associés de Jean Brillant. formé sous sa direction comme

assureur-vie et directeur d'unité, qui a été nommé directeur d'agence Avantageusement

connu tant sur la Côte nord que sur la Rive sud, Jacques H. Mercier, assureur-vie agrée. entend

poursuivre la formation d'une équipe de haute compétence au service des nombreux assures

de la Compagnie dans cette région de Rimouski-Gaspé, de mêmequecelle de la Côte nord ou

il continuera d'œuvrer activement.

Pour renseignements au sujet du programme de formation el d'établissement dansla carriere

à l'Alliance, téléphoner à Rimouski 723-3236, a Sept-lles 962-5654  y
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Nous nous

engageons a:
© Effeciuer un entre

tien profesisonnet à tous

points de vue

e N'alfectuesr que le

travail nécossaite el ie

changement de pièces

que vous aulotse:

  

      

   

    
  

 

   

   

  

  
® Vous remettre toules

les pièces usées aux fins

de votrs véritication

 

  
  

     [LI
17 St-Valérien,
Bic.Rimouski

736-4377

viron 10 000 photographies
en noir et blanc s'échelon-
nant entre 1870 et 1960 et 5
| 000 stéroégrammes en noir
:et blanc produits entre 1925
et 1950. La collection offre
un regard fort intéressant
sur la vie collective des
québécois de cette région
depuis 1870.    

CENTRE DU PNEU ET DE L'AUTO

ESTRST®IEAN BAPTIST
JPARIL

Ti
LTE

centre d'achat
eugene MOUX ercus Lrce 
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éviscérés, surgelés
catégorie (utilité)
Canada 5 Ib et plus 
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porc hache
décongelé ib 109

hauts de pattes
de porc be

quart de jambon
Fesse cuite avec os b 2 .69
Maple Leaf

bacon tranché
pat 11b Hygrade 3 38

jambon demi-cottage
idget) Swift PremiVa 4.79

saucisson de bologne
tranché 4 variétés 1 EB
Maple Leaf 16 oz (454 g)

saucisses fumées,20Swift Premium pqt 11b

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

C
R
A
T
E
O
I
R
O
S
T
E
L
S
N

 

 

 

 

  “Domestic. bte 11b |‘

 

 

‘mouchoirs,depapier
*Diancs ou jaunes

 

  
 

 

 

 

  

  

.bte 200 (2 épaisseurs) le boitelo nr0
‘olives farcies
“mon placées

  

 

sauce àEo
;Miracle Whipbocal1re_

 

&
«>oY (©

Re|| ose|| 1Sa J ("4 .

2’ o%
| nos NOUS

PaO GARDONS
Ses LES

| |e PRODUITS
oF «9 SURGELES

mi |75 «SURGELÉS»
oll I 2@É ot

> 8 4 a fraises tranchées

69: a°,9° Fraservale 99
— 3 gateaux

! a chocolat/marbré/

MeCoin 19 oz 1.59

pate a egg roll

YongWing 89
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mandarines-oranges au goût
toujours naturel facile a peler
calibre grosseur 175
importé du Maroc ensoleillé la livre 
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délicieuses

sac cello 3 Ib

gr 12

gr 24

pommes rouges

récolte du Québec
Canada de fantaisie

ananas frais

produit importé chaque

céleri frais

produits de Californie
Canada #1 chaque

choux-fleur frais
calibre grosseur 12
produits des États-Unis
Canada #1 chaque

  
1.09

.298

58

1.19  
 

Pr
‘

garniture à dessert huîtres fumées 1 1 9
e

 

 

 

Monarch Whip 69 Clover Leaf bte 3% oz
aérosol 225 g e
— oranges mandarines 65

céréales Clover Leaf bte 10 oz °
 Shredded Wheat .68

 

 

 

 

 

Mabisco boîte de 300 g soupe 69

’ Won Ton V.H. bte 140z emargarine ;
Golden Girl 77 cup-a-soup 35
molle cont. 1 Ib ° Lipton bte 4 env. ei

dure pqt 1 1b 57 Accent 1 55

biscuits au chocolat bte= tout °
essule-LoOUVogue bte 450 g ou

Whippet bte 400 g

lait condensé

1.69 couleurs assorties
White Swan pqt 2 rix

papier de toilette

1.29
 

 

Eagle Brand =
2 bres (300 ml) . 2. 1 9 couleurs assorties 1 99
jus de citron Swan's Down pqt 6 rix °

reconstituc: ampoules électriques -.65

53

37

40/60/100 watts
G.E. pqt2 99
faysonbeso 2.16
pellicule transparente
Stretch N'Seal 1 . 1 5

Real Lemon bout. 225 mi

mais en crème
Canada de fantaisie
Libby's bte 14 oz

jus de tomates
Canada de fantaisie

 

 

 

 

 

 

 

Libby's bte 19 oz rix 100’

chocolat anti-transpirant

Noeres 2.59 tec150m 1.43
. beurre lames de rasoir 1 49

fudge/sucre/caramel 65. Trac Il cartouche 5 lames °
Grenache cont.400 g ° dentifrice 99

i É ‘sponser 1,19 Slewemem
ins

jusderate40 oz 135 Head Eades 2° 19

alnett 5,95 macebouche: 1.49Nescafé bocal 10 oz

* saucisses a cocktail

\

savon désodorisant pouding instantané

 

Coast 9 saveurs assorties 3
pqt 4 barres 1A Royal bte 3% oz e 6

eau de javel beurre d’arachides
concentrée crémeux Kraft1.20

1.19
Javex cont. 128 oz

toast melba
Grissol bte 13 oz

96
36

bocal 375 g

sauce hot chicken
Gaza bte 14 oz
 

bûches de Noël

petite 2.59
goss 3.39
 

sauce aux atocas
Aylmer bocal 9 oz

petits gherkins
sucrés Aylmer
bocal 9 oz

sayce a lasagne
Gattuso bte 400 mi

pate alimentaire
lasagne Gattuso
bte 1 Ib -

cristaux a saveur
de fruits assortis
Hawaian Punch
pat 3 env. 71 g

bonbons des fêtes
Viau cello de 3124567 g

pain de viande
Roy-All bte 12 oz

.68

79
96

63

69
95

1.12
Viennoise Bums bte 4 oz 65

haricots

2/.89
jaunes ou verts coupés
catégorie de antaiste
Géant Vert bte 14 oz

 

 

bout750m 6/2.15
+ depot

craquelins croustillants

a 63
 

biscuits digestifs
Dare sac 425 g

confitures
fraises/framboises
peetin Vachon
bocal 24 oz

chocolat
Aero et Coffee Crisp
cello 8 barres reg.

croustilles
saveurs assorties
Dulac sac 200 g

pois verts
sucrés assortis
Canada de fantaisie
Libby's bte 14 oz

odorant
pour toilette
Vanish bte 50 g

pâtés à sandwichs
foie/poulet/tomates/
langues/viande .
Cordon Bleu bte 3 oz

1.25

1.46

1.89
89

48

99

39
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Le Club d
d’Or St-

"LE RIMOUSKOIS

‘Age
ermain

de Rimouski
Le Club d'Age d'Or St-

Germain a repris ses activi-
tés le ler septembre par
une épluchette de blé d'in-

de. Le 24 septembre, les
anniversaires de naissance
suivis d'une messe célébrée
par notre aumonier Euclide
Ouellet, soirée et goûter.
Par la même occasion on
souligne 5 50ième anniver-
saire de mariage: M et
Mme Wilfrid Mercier, M. et
Mme Antoine Dumais, M.
et Mme François Bouchard
et M. et Mme Alcide Dion-

ne. M.
Paradis.
Le 20 octobre, départ

avec un autobus remplie à
pleine capacité, pour rendre
visite au club d'Age d'Or
Sherbrooke enr., le voyage
fut merveilleux, au retour
un court pélerinage au Cap
de la Madeleine.
Le 5 novembre, Assem-

blée Générale sous la prési-
dence de Moise Gosselin.
Assemblée ou il y a eu
élection sous la présidence
de André Chénard respon-
sable du secteur de Rimous-

et Mme Ernest

La coop
d’habitation:
une alternative

De plus en plus de gens
s'intéressent aux coopérati-
ves d'habitation en y
voyant une solution possi-
ble à leurs problèmes de
logement. Ainsi, l'appari-
tion récente de coopérati-
ves d'habitation dans le
territoire soulève de nom-
breux espoirs chez les te-
nants de cette formule qui
souhaitent voir tout un
réseau se développer.

C'est dans ce but dail
leurs que travaille depuis
bientôt 2 ans “Les Habita-
tions Populaire de l'Est
inc.” Cet organisme à but
non lucratif a pour mandat
de promouvoir la fondation
de coopératives d'habitation
et de fournir l'assistance
technique aux groupes de
coopérateurs. Issue du mi-
lieu, la corporation compte
une vingtaine de membres
que supervise un conseil
d'administration élu par
l'assemblée générale an-
nuelle. Des subventions

provenant de la S.H.Q.
pour une période de trois
ans servent en grande par-
tie à défrayer le coût du
personnel de la corporation.
Deux animateurs occu-

pent présentement des pos-
tes à temps plein, tandis
qu'un travailleur occupe un
poste à temps partiel. No-
tre rôle, comme “Groupe de
Ressources Techniques” est
de faire connaître la formu-
le coopérative en sensibili-
sant et en informant le
milieu sur les différents
programmes.

Les rencontres de grou-
pes, tournées d'information,
visites ‘aux locataires sont
autant de moyens que nous
utilisons afin de promouvoir
la formule coopérative.
Nous fournissons également
toute l'assistance techni-
que et juridique nécessaires
aux coopérateurs par l'ex-
plication des étapes à sui-
vre ef la vulgarisation de
documents. Notre rôle en
est donc un d'animation et

Autonomie aux
municipalités
A l'avenir, l'adoption

d’un schéma d'aménage-
ment d’un plan d'urba-
nisme sera confiée à la
responsabilité des con-
seils municipaux. C'est
le principe majeur qui
découle de l'adoption en
3e lecture au parlement
de Québec de la Loi 125
portant sur l’aménage-
ment et l'urbanisme.

Cette législation présen-
tée par le ministre
d'Etat à l'Aménage--
ment, Jacques Léonard,
confie aux municipalités
régies par le code mu-
nicipal et par la loi des
cités et villes regrou-
pées en région, la res-
ponsabilité de la confec-
tion des schémas d'amé-
nagement de leur terri-
toire. '

ki. Le résultat fut: Emile
Thibeault, président, rem-
plaçant Moise Gosselin, dé-
missionnaire. Margot Porte-
lance, vice-présidente; Mau-
rice Raymond, secrétaire et
André-Albert Lavoie, tré-
sorier. Les directeurs sont:
Marie-Ange Chamberland,
Colombe Tremblay, Jeanne
Canuel, Jeanne Landry,
Charles Viel. L'aumonier,
Eclide Ouellet curé de la
Cathédrale. Quinze comités
sont formés avec des res-
ponsables dévoués et com-
pétents.

de support auprès des coo-
pératives d'habitation.
Dans cette perspective,

nous invitons toutes les
personnes désireuses de
s'associer ou de s'informer
sur la coopérative d'habita-
tion à communiquer avec ‘ #$
nous aux “Habitations Po- XX
pulaires de l'Est in.c” 30 est :
de I'Evéché, à Rimouski ;

418-722. Bh(G5L 1X6), tel.:
8535.

" Le 24 novembre souper
de la Ste-Catherine regrou-
ant plus de 130 personnes
M. le Maire et Mme la
Mairesse ainsi que notre
aumonier ont Honoré ce
souper par leur présence.
On y a souligné le départ
de M. Gosselin comme pré-
sident. Pour tant d'années
de dévouement ou lui a
offert un cadeau-souvenir.

Le mercredi 5 décembre 1979

A son épouse et à Mme la
Mairesse, un bouquet de
corsage. Après quelque dis-
cours ce fut la soirée socia-
le. Malgré la chaleur inten-
se, les musiciens, accor-
déon, violon, guitare, piano,
ont fait se dégourdir tous
les danseurs. Vers minuit
ce fut l’aurevoir.
Et c'est avec tristesse

‘qu’on doit mentionner que

Notre nouvelle
marchandise des Fêtes
est maintenantarrivée !
Venezfaire votre choix.

Choix de petites robes

nd310BI
© Jupes © Blouses

Vestons sport réversibles

sans manche

e Chemises pour hommes

© Bijoux © Pipes © Parfums e Cadeaux

deux de nos membres nous
ont quittés, en 1979, pourla
Maison du Père.Il s'agit de
M. Evariste Gendron en
juillet et de Mme Albert
Gagné, en septembre.

e reportage sera le der-
nier de l'année 1979. Le
Club d'Age d'Or St-Ger-
main vous souhaite donc à
tous Joyeux Noël et Bonne
sAnnée 1980.

 

Encens
Fabriqué

au Québec

  
Service

d’emballage
pour cadeaux
des Fêtes.   

Jeudi le 6 décembre
Défilé de mode au 135
 

Boul. René-Lepage
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-_— rue 2t:Germain —

Moi, j'm'aime en ville

LAMAISON DES INDES }
29 est, boul. René-Lepage

Rimouski 
 

 
    
 

PLACE DIQNNEN
Rimouski   ‘  

 

Jeudi 6 décembre

Soirée
progressive

et défilé de modes —

“en collaboration
avec

La Maison des Indes.

Les soirées pro-
gressives sont une
commandite de
Boutique Sillon

et )
La Maison des

Indes

 

—Mardi, mercredi,
jeudi, dimanche,

Musique
progressive rock

Vendredi, samedi,

musique Disco  
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Recommandation de l’Office des professions

Modifier le code de
professions pour assurer
une protection accrue aux
consommateurs de services
professionnels
Pour assurer au consom-

mateur des services profes-
sionnels une protection é-
largie, l'Office des profes-
sions propose au ministre
responsable de. l'application
des lois professionnelles
d'inclure dans le Code des
professions des recours
nouveaux en faveur des
consommateurs de services
professionnels et de facili-
ter l'utilisation de ces re-
cours par ceux-ci.
Ces propositions ont été

rendues publiques aujour-
d'hui par le président de,
l'organisme, M. André Des-
gagné, qui s'adressait aux
membres de l'Ordre des
opticiens d'ordonnances,
réunis en congrès à Québec.

Une protection accrue du
consommateur de services
professionnels

Les mesures proposées
par l'Office visent à assurer
au consommateur une pro-
tection accrue lorsqu’il fait
affaire avec un profession-
nel. Ainsi, les obligations
du professionnel face au
client seraient définies dans
la loi; le contrat interve-
nant entre le professionnel
et son client pourraient
être revisé et les obliga-
tions en résultant pour le
client pourraient être ré-
duites si elles étaient exces-
sives; en cas de litige, le

“ consommateur se verrait
faciliter l'établissement de
la preuve devant les tribu-

 

Nomination

 

M. Yves Brunet, gérant
de l’épicerie Michaud,
rue Lavoie à Rimouski,

est heureux d'annoncer
à sa nombreuse clien-
tèle que M. Marcel Blais
fait maintenant partie de
son personnel, à titre
de gérant du départe-
mentdes viandes.
M. Blais possède plu-
sieurs années d’expé-
rience dans ce domai-
ne.

J

naux; le professionnel de-
vrait offrir des garanties
précises sur les biens ven-
dus et se verrait interdire
toute représentation faus-
se ou trompeuse.

Les obligations du profes-
sionnel

Dans ses relations avec
son client, le professionnel
est tenu de respecter des
règles de conduite précises,
énoncées dans le code de
déontologie, qui a valeur

* réglementaire. Si ces règles
étaient inscrites dans les
loi, comme le propose l'Offi-
ce, un manquement à l'une
de ces règles pourrait être
invoqué par le consomma-
teur au soutien d'une de-
mande devant les tribunaux
et non plus seulement de-
vant les instances discipli-
naires.

“ Par exemple, si le princi-
pe de la responsabilité per-
sonnelle d’un professionnel
était inscrit dans le Code
des professions, le profes-
sionnel se verrait interdire,
sous peine d'annulation du
contrat, de demander à son
client de l'exonérer de sa
responsabilité.

Les contrats

L'Office propose aussi
qu'il soit possible pour le
client d’invoquer la lésion,
ce principe juridique qui
permet à un co-contractant
de demander l'annulation
d'un contrat lorsqu'il y a
disproportion telle entre les
obligations du professionnel
et du client qu’elle équivaut

- à de l'exploitation. En som-
me, si l'obligation contrac-
tuelle du client apparaît
excessive, ce dernier pour-
rait, en dépit du fait qu’il
ait acquiescé au contrat,
demander la nullité de ce
contrat ou'la réduction des
‘obligations qui en décou-
lent.

Les règles de preuve

L'Office propose-aussi de
faciliter au client l’établis-
sement de la preuve devant
les tribunaux. Ainsi, un
témoignage verbal pourrait
être soumis en Preuve par
un client qui voûdrait prou-
ver qu’une entente écrite
ou verbale n’a pas été
respectée. Par exemple, un -
client A qui un professionnel
aurait mentionné verbale-
ment que ses lunettes é-
taient garanties pour 2 ans
pourrait, appuyé par le
témoignage d'une personne
présente à cet entretien,
contredire valablement un
écrit, telle uñe facture, qui

établirait cette garantieà
1 an.

Les garanties sur les biens
vendus

L'office propose, en ou-
tre, d'inclure au Code des
professions un ensemble de
dispositions relatives aux
garanties protant sur les
biens vendus, notamment
par les optométristes, les
opticiens d'ordonnances, les
denturologistes et les au-
dioprothésistes. Par exem-
ple, un bien vendu par un
professionnel devrait être
tel qu'il puisse servir à un
usage normal, pendant une
durée raisonnable, en égard -
à son prix, aux dispositions
du contrat et aux conditions
d'utilisation du bien. Dans
le cas où ce bien serait de
nature à nécessiter un tra-
vail d’entretien, les pièces
de rechange et les services
de réparation devraient ê-

tre disponibles pendant une
durée raisonnable.

Les ausses représentations

Enfin, l'Office l'Office
propose de pourvoir le Co-
de des professions d'une
section visant à interdire
toute représentation fausse
ou trompeuse qu'un profes-
sionnel pourrait faire a l'en-
droit d'un client. Par exem-
ple, serait interdite toute
représentation fausse ou
trompeuse quant au niveau

Visitez notre nouveau département de
T.V.; nos prix vous surprendront.
Profitez-en !

centre d'achat
QUQENE fiOUN«r rus rec

de la compétence du profes-
sionnel, à l'efficacité de ses
services ou quant aux avan-
tages particuliers que pour-
rait retirer un consomma
teur d'un bien ou* d'un
service offert. Dans tous les
cas de représentation faus-
se ou trompeuse, ou pré-
suemrait que si le client
avait été pleinement infor-
mé, il n'aurait pas contracté
ou, à tout le moins, n'aurait
pas payé un prix si élevé.
Le président de l'Office a

souligné que ces mesures

accordent aux consomma-
teurs de services profes.
sionnels une protection ana.
logue À celle existant dans
le secteur des biens et des
services en général, depuis
l'adoption de la Loi vur la
protection du consomma-
teur. L'Office estime ces
mesures nécessaire pour
empêcher que l'évolution
qui s'est produite dans les
rapports du professionnel
et de son client ne provo-
que un déséquilibre au dé-
savantage de ce dernier.

nombre d'années,
nos T.V. étalent vendues par
notre boutique J.R. AUDIO
de la rue de la Cathédrale
à Rimouski.

Depuis l'ouverture de notre
boutique J.R. MUSIQUE au

Carrefour Rimouski, se spé-
cialisant dans les orgues et
pianos avec son département
des plus complets dans la
feuille de musique, nos T.V.
nous sont revenues à Bic.

17 St-Valérien,
Bic. Rimouski

736-4377    
   

&

Heures d’affaires:

   
samedi 8h00 à
dimanche [3h30 à 17h00

“Four desjêtesfleuries!
Beau choix de sapins de Noël et de branches de pin.

Choix complet de poinsettias, azalées et autres plantes
fleuries pour Noël.

Couronnes et centres de table naturels et artificiels.

Nous vous offrons toujours un assortiment complet de
jardinières et de plantes vertes pour tous les goûts
et tous les prix.

[REEDAE
Rang 2 E. (Boul. du Sommet) Rimouski
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x Remarquez les prix réduits de ce pneu d'hiver !
"* Les progrès de la technologie moderne rendent possible

l’emploide plus grandes quantités de caoutchouc naturel:
dans la semelle de nos pneus “Roadhandier”. Ce?

caoutchouc spécial garde la semelle flexible par temps froid: anporterpourve
pour augmenter la traction sur neige et sûr glace; le dessindg _.<<0uvens.
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* = . +flanc blanc onul'une unique de la semelle réduit le bruit de roulement. 2 bandes
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Dimensions Pour N° catalogue Reg Chac

155.1, 600-12 8 316 DL1 49 00 4165 :
P185/76R 13 BR78-13 68 303 DL 1 54 00 45.00- Ca pneu a eteconcu à

DR78-14 DR7B-14 68 338 DL 62 00 52.78 ponassuresconde
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10 HP 5 vitesses
Déblaie sur 32"

939.98

  

  

 

Service

  

 

lelephonique

24 heures
  

 

    

 

A Haroun Sears
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heure du (Out OU
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8HP vitesses.

Déblale $ 98 LS
sur26” ! fon 7e
81998 ..
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Chasse-neige CRAFTSMAN 2 phases Aigrand rendement
5 vitesses avant, point mort et marchearrière. Motédr;

- hivérisé pour démarragefaciie par temps froid. Interrüp--
‘teÜr sur le rioteur, blocage à‘clé pour plus de sécurité. |
Levier situé sur le guidonpour arrêt en quelques.se-
condes. Tarière débrayable pour le transport. Change--
ment de vitesse et manette des gaz sur le. tableau du”
guidon. Tuyau de sortie pivotant sur 180°. Pneus de 16":
de diamètre à dessin en forme delosanges (chaînes -
facultatives). Le démarreur électrique. peut s'y installer. “

- Modèle 10 hp.très puissant et durable. Tarière18” dedia- -
- mètre à2 phases pour.déblayer sur une-largeur de 32",
“ Notre chasse-néige le pluspuissant. > 74. “po

52952 DL-Chacun +" 2820.06Modèle 8 HP à tarière 18° diam,-Déblalesur26". = 71
62 950 DL,- Chacun se, : 819.88, :
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