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R E C H E R C H E
L e  c o n tr ô le  d e s  p a r a s ite s  e x te r n e s  

à  l ’a u to m n e

N U T R IT IO N

L e s  e n z y m e s  a m é lio r e n t 
l ’e f f ic a c ité  a l im e n ta ir e

R E P O R T A G E  : B O V IN S  D E  R E F O R M E  

A v a n t  d e  s e  d ir e  a d ie u ...

| j É D IT O R IA L  

R F P B Q  IN F O

F IN A N C E M E N T
L a  f in a n c iè r e  a g r ic o le  d u  Q u é b e c  e t  
la  m o d e rn is a t io n  d e s  o u t i ls  

f in a n c ie r s

O r ig in e  d e  la  r é fo rm e

G E S T IO N  F IN A N C IE R E

P r è s  d e  6 0 0  p r o je ts  d ’ in v e s tis s e m e n t
e n  p r o d u c t io n  b o v in e

A G E N C E  D E  V E N T E :

B O V IN S  D E  R É F O R M E  

C o m d a m n a t io n  :  ju s q u ’o ù  v a  la  

r e s p o n s a b il ité  d u  p r o d u c te u r  ?

R E P O R T A G E  : R A C E S  

L a  p lu s  b e lle  a u  b a l

N O U V E L L E S  D E S  R A C E S  P U R E S

M A R C H E
In fo r m a t io n  s u r  le s  b o v in s  

d e  r é fo r m e

G E S T IO N  É C O N O M IQ U E -

V E A U X  D E  G R A IN

L e s  s e c r e ts  d u  g r o u p e  d e  tê te

P R O M O T IO N

L e  v e a u  d e  g r a in  d u  Q u é b e c  

fa it  p e a u  n e u v e

/ l l j C P A Q

L e  c o n g r è s  b o e u f  2 0 0 0

S T A T IS T IQ U E S

A G E N C E  D E  V E N T E : 

B O U V IL L O N S  D E  R É F O R M E  

B o e u f  q u a li té  p lu s :  
d e s  r é s u lta ts  in té r e s s a n ts



Des invités surprises

«Me semble qu’on était 

pas autant hier»
«Hum... m’sembleaussi...»

' «Baissez-vous 

jrpus-autres!»

OCTOBRE-NOVEMBRE 2000

S u p p lé m e n t d e L a T e rre  d e  ch e z n ou s (T C N )

É d ite u r

L a T e rre  d e ch e z n o us  
U n io n d e s p ro d u c teu rs a g rico le s 
5 5 5 , b o u l. R o la n d -T h e rrie n 
L o ng u eu il (Q u éb ec ) J4 H  3 Y 9  
T é l.: (45 0) 6 7 9 -0 5 3 0 
C o u rrie l: tcn @ tcn .u p a .q c .ca  
S ite  w e b : w w w .tcn .u p a .qc .ca

R e sp o n sa b le s à  la  F é d é ra U on

G a ë ta n B é la n g e r, A n ne -M a rie  C h ris te n ,
D en ise A u de t

D ire c te u r

H ug u es  B e lz ile

R é d a c te u r e n  ch e f p a r in té rim  

A n d ré  B e lz ile

R é da c te u r e n  ch e f a d jo in t, 

re sp o n sa b le  d e la  p u b lica tio n

V ic to r L a riv iè re

S e cré ta ire  d e  p ro d u c tio n  

L o rra in e  T ro ttie r

C o lla bo ra te u rs

D e n ise A u d e t, K a ren B e a u che m in , M ich e l 
B e au no yer, H é lèn e B o iv in , D e n is B ro u illa rd , 
A n n e -M a rie C h ris te n , D a n y C inq -M a rs , R é a l 
D a ig le , D o m in ik  D e s ro s ie rs , A n n F o rn a s ie r, 
G ilb e rt L a vo ie , M a x im e L e g au lt, É ric  L é o n a rd , 
G e n e v iè ve M o rin , G e org es  P a ra d is , S e rge  
P o u ss ie r, Y vo n P rou lx

Bovins du Québec e s t insé ré  d a n s La Terre de chez nous. E lle  in fo rm e  le s  p ro du c teu rs  e t p ro ­

d u c trice s  a g rico le s e t a u tre s p e rson n e s in té re ssé e s  a u x  d ive rse s  a c tiv ité s  ru ra le s . À  ch aq u e 

se m a in e la  T C N fo u rn it à  se s le c te urs  d e s in fo rm a tio ns  q u i co n ce rn e n t la  p ro d u c tio n e t la  

m ise e n m a rch é d e s p ro d u its a g rico le s e t fo re s tie rs  a u  Q u é b ec . Il vo u s su ffit d e re m p lir le  

co up o n  e t d ’y  jo in d re  u n ch èq u e  o u  m a n da t d e  p o s te  à  l’o rd re d e : L a T e rre  d e ch e z n o u s , 

M a iso n  d e  l’U P A , 5 5 5 , b o u l. Roland-T^errien, L o n g u e u il (Q u é be c ) J4 H  3 Y 9

Je désire m'abonner àla Terre de chez nous (au Québec) pour:

D 1 an: 38,25 $ □  2 ans: 65,85$ D 3 ans: 91,16$ (Taxesincluses)

Adresse:

Code postal:

No membre UPA:

Ci-joint la somme de Signature:

R e sp o n sa b le  d e  la  p ro d u c tio n

C a ro le L a la n ce tte

In fo g ra p h is te

K a ryn e B ra d le y

S é p ara tio ns  d e  co u le u rs  

P ré im p ress io n  A d H o c L e G ro u p e

Im p re ss io n

Im p rim e rie s T ra n sco n tin e n ta l in c .

D ire c te u r d e  la  p u b lic ité

R é al L o isea u

R e pré se n tan ts  p u b lic ita ire s

C h ris tia n G u in a rd , S y lva in  Jo u b ert,
R o b ert B isso n ne tte , S y lva in  L a lo n de

R e p ré sen ta n t h o rs  Q u é b e c

Ja cqu e s L o n g  
T é l. : (90 5) 3 3 5 -5 7 0 0 
F a x : (90 5) 3 3 5 -5 0 0 1

A d m in is tra tio n

Jo ce lyn e G a rea u

T ira g e e t a b o n n e m e n ts

M iche lin e  C ou rch e sn e

D é p ô t lé g a l

B ib lio th è q u e n a tio n a le  d u Q u é b e c 
B ib lio th è q u e n a tio na le  d u  C a n ad a  
IS S N  0 8 3 2 -5 6 3 4

P ro ch a ine  p a ru tio n : 1 e r fé v rie r 2 0 0 1  

D a te  d e  to m b é e p u b lic ita ire : 5  ja nv ie r 2 0 0 1

Note: Les idées exprimées dans ce magazine 

n'engagent que la responsabilité des auteurs.

Dans la présente publication, te générique masculin 

est employé sans discrimination et uniquement dans 

le but d'alléger le texte.

mailto:tcn@tcn.upa.qc.ca
http://www.tcn.upa.qc.ca


Éditorial A

Le partenariat : une
On se rappelle que la -ÿ

Loi sur la mise en mar- cipprOCIlC 23.01âIltG
ché des produits agrico- J L  J L  * g , *

les, alimentaires et de la

pêche oblige la Régie 

des marchés agricoles et 

alimentaires du Québec 

à procéder à une éva­

luation

périodique des 

interventions 

des plans 

conjoints 

de mise en 

marché.

n  m a r s  d e r n i e r , l a  F é d é r a t i o n  p r é s e n t a i t , e n  

s é a n c e  p u b l iq u e ,  l ’e n s e m b le  d e  s e s  a c t i o n s  e n  

m a t i è r e  d e  m i s e  e n  m a r c h é  e t  c e la  p o u r  s e s  c in q  

s e c te u r s  d e  p r o d u c t io n .  I l  s ’a g i s s a i t  d u  s e c o n d  

e x e r c i c e  d ’é v a lu a t io n  p é r io d iq u e , l e  p r e m ie r  

a y a n t  e u  l i e u  e n  m a i 1 9 9 3 .

C ’e s t  e n  a o û t  d e r n i e r ,  q u e  l a  f é d é r a t i o n  

r e c e v a i t  d e  l a  R é g ie  s o n  r a p p o r t  d ’é v a lu a t i o n  

p é r io d iq u e . Q u i  t r a c e  u n  p o r t r a i t  d u  t r a v a i l  a c ­

c o m p l i  p a r  l a  F é d é r a t i o n  à  t i t r e  d ’a d m in i s t r a ­

t e u r  d u  P la n  c o n jo in t  d e s  p r o d u c t e u r s  d e  b o ­

v in s  d u  Q u é b e c  a u  c o u r s  d e s  c in q  d e r n i è r e s  

a n n é e s . L e  b i l a n  q u ’o n  y  d r e s s e  e s t  t r è s  p o s i ­

t i f . L a  R é g ie  s o u l ig n e  n o t a m m e n t  l e s  p r o g r è s  

r é a l i s é s  p o u r  a s s u r e r  u n e  m e i l l e u r e  e n t e n t e  e n ­

t r e  l e s  i n t e r v e n a n t s .  E l l e  n o t e  e n  p a r t i c u l i e r  q u e  

p lu s i e u r s  c o n v e n t io n s  d e  m i s e  e n  m a r c h é  o n t  

é t é  c o n c lu e s  a v e c  l e s  i n t e r v e n a n t s  e t  q u e  l a  f é ­

d é r a t i o n  p a r t i c ip e  a c t i v e m e n t  a u x  t r a v a u x  

d e s  T h b le s  f i l i è r e s  d u  b o e u f  e t  d u  v e a u . L a  

R é g ie  r e m a r q u e  é g a l e m e n t  q u e  l a  f é d é r a t i o n  

a  c o n s e n t i  b e a u c o u p  d ’e f f o r t s  a u  c o u r s  d e s  

d e r n i è r e s  a n n é e s  p o u r  f o u r n i r  a u x  p r o d u c ­

t e u r s  e t  a u x  a c h e te u r s  d e s  i n f o r m a t io n s  u t i l e s  

p a r  l e  b i a i s  d e  s e s  s i t e s  I n t e r n e t  e t  E x t r a n e t  a f in  

d e  f a c i l i t e r  l a  c o m m e r c i a l i s a t io n  d e s  p r o d u i t s .  

E n f in , l a  R é g ie  s o u l ig n e  l a  r i g u e u r  e t  l a  d i l i ­

g e n c e  d e  l a  f é d é r a t i o n  p o u r  r e n c o n t r e r  l e s  o b l i ­

g a t i o n s  q u i  l u i  s o n t  im p o s é e s  e n  v e r tu  d e  l a  L o i  

s u r  l a  m i s e  e n  m a r c h é .  P o u r  l a  f é d é ra t i o n  c e  

r a p p o r t  e s t ,  b i e n  s û r ,  u n e  s o u r c e  d e  f i e r t é  c a r ,  

e n  q u e lq u e  s o r t e , o n  y  s a n c t i o n n e  l ’e n s e m b le  

d e  s o n  t r a v a i l .  M a i s  s u r to u t ,  c e  r a p p o r t  c o n f i r ­

m e  la  p e r t in e n c e  d e s  o r i e n t a t i o n s  q u e  n o u s  

a v o n s  s u  m e t t r e  d e  l 'a v a n t  a u  f i l s  d e s  a n s  e n  

d é v e lo p p a n t  u n e  a p p r o c h e  b a s é e  s u r  l e  p a r te ­

n a r i a t  e t  s u r  l a  d i f f u s io n  d e  l ’ i n f o r m a t io n . C ’e s t  

d 'a i l l e u r s  d a n s  c e t  e s p r i t  d e  p a r t e n a r i a t  q u e  n o u s  

c o m p to n s  p o u r s u iv r e  n o t r e  m is s io n . L e s  e n ­

j e u x  r e l i é s  a u x  d i f f é r e n t e s  d o s s i e r s  d e  l ’ i n d u s ­

t r i e  b o v in e  s o n t  t r o p  n o m b r e u x  e t  c o m p le x e s  

p o u r  t r a v a i l l e r  e n  v a s e  c lo s . L e s  e x e m p le s  d e  

p a r te n a r i a t  g a g n a n t  o n t  f a i t  l e u r  p r e u v e  e t  l e s

a v a n t a g e s  q u ’ i l s  p r o c u r e n t  a u x  p r o d u c t e u r s  

s o n t  é v id e n t s .  N o u s  e n  s o m m e s  l e s  p r e m ie r s  

b é n é f i c i a i r e s .  R é c e m m e n t  e n c o re ,  l e s  p r o d u c ­

t e u r s  d e  v e a u x  d e  g r a in  s i g n a i e n t  u n e  c o n v e n ­

t i o n  a v e c  l e s  a c h e t e u r s  r e l a t i v e m e n t  à  l a  c e r ­

t i f ic a t i o n  e t  à  l a  t r a ç a b i l i t é  d u  v e a u  d e  g r a in  

t a n d i s  q u e  l e s  p r o d u c t e u r s  d e  v e a u x  d ’e m b o u ­

c h e  s ’a s s o c i a i e n t  a u x  m a i s o n s  d ’e n c a n , à  l ’ i n ­

d u s t r ie  p h a r m a c e u t iq u e  e t  a u x  v é t é r in a i r e s  

p o u r  m e t t r e  e n  b r a n l e  u n e  im p o r t a n t e  c a m ­

p a g n e  e n c o u r a g e a n t l a  v a c c in a t io n . D e s  

c o n v e n t io n s  o n t  a u s s i  é t é  s i g n é e s  a u  c o u r s  d e  

l a  d e r n i è r e  a n n é e  a v e c  l e s  e n c a n s  e t  a v e c  l e s  

a c h e t e u r s  d e  b o v in s  d e  r é f o r m e  e t  d e  v e a u x  l a i ­

t i e r s . M ê m e  d a n s  l e  d o s s i e r  d e  l ’ i d e n t i f ic a t i o n  

p e r m a n e n te ,  l a  f é d é ra t i o n  n ’a  p a s  h é s i t é  à  t r a ­

v a i l l e r  é t r o i te m e n t  a v e c  l e  s e c te u r  l a i t i e r ,  l e  p o r c ,  

l ’a g n e a u  e t  l e  m o u to n  e t  l e s  d i f f é r e n t s  o r g a n i s ­

m e s  d e  l ’ i n d u s t r i e  b o v in e  a f i n  d e  f a i r e  a v a n c e r  

c e t  im p o r t a n t  d o s s i e r .

M a i s  l a  F é d é r a t i o n  n e  s o u h a i t e  p a s  s i ­

g n e r  d e s  c o n v e n t io n s  o u  o b t e n i r  d e s  a c c o r d s  

à  t o u t  p r ix .  I l  f a u t  q u e  l e s  p r o d u c t e u r s  y  t r o u ­

v e n t  l e u r  i n t é r ê t .  P a r f o i s ,  d a n s  c e r t a in e s  s i t u a ­

t i o n s ,  m a lg r é  n o s  e f f o r t s  e t  n o t r e  b o n n e  v o lo n ­

t é , i l a r r i v e  q u ’o n  n e  p u i s s e  a r r i v e r  à  u n e  

e n t e n t e .  D a n s  c e s  c a s ,  l a  f é d é r a t io n  n ’h é s i t e r a  

p a s  à  p r o t é g e r  l e s  i n t é r ê t s  d e  s e s  p r o d u c t e u r s  

e n  r e c o u r a n t  a u  s e r v i c e  d e  m é d ia t i o n  e t  s ’ i l  l e  

f a u t ,  à  l ’a r b i t r a g e  d e  l a  R é g ie ,  c o m m e  c e  f u t  l e  

c a s  r é c e m m e n t  l o r s  d e  l a  r é v i s io n  d e  l a  g r i l l e  

d ’é c a r t  d e  p r ix  d e s  b o u v i l l o n s  d ’a b a t t a g e .  B ie n  

s û r  l e  r a p p o r t  d e  l a  R é g ie  n e  r è g l e  p a s  to u t .  

B e a u c o u p  d e  t r a v a i l  a  é t é  a c c o m p l i ,  m a i s  b e a u ­

c o u p  r e s t e  e n c o r e . L e s  d é f i s  a f in  d ’a s s u r e r  l a  

c r o i s s a n c e  d e  l 'i n d u s t r i e  e t  d ’a m é l io r e r l e s  

c o n d i t i o n s  d e  v e n t e  d e s  p r o d u c t e u r s  s o n t  n o m ­

b r e u x ,  m a i s  l e  r a p p o r t  d e  l a  R é g ie  n o u s  c o n f i r ­

m e  q u e  n o u s  s o m m e s  d a n s  l a  b o n n e  v o i e . . .

V  A u te l

M I C H E L  D E S S U R E A U L T  
P r é s id e n t

B O V I N S  D U  Q U É B E C  /  O C T O B R E - N O V E M B R E  2  0 0 0



FPB
DENISE AUDET *

Identification permanente : Où en sommes-nous?

En août dernier, la fédération, en collaboration avec les principaux intervenants des secteurs laitier et bovin, diffu­

sait dans tout le réseau un important communiqué afin de faire le point dans le dossier de l’identification permanen­

te. Même si au moment de mettre sous presse plusieurs éléments restent encore sans réponse, FPBQ-Info profite de 

cette tribune pour transmettre à l’ensemble des producteurs l’essentiel de cette communication.

C
o m m e v o u s le sa v ez sa n s d o u te , 

u n e  lo i fé d éra le  o b lig e ra  à  p a rtir  d u  

1 "  ja n v ier 2 0 0 1 l’id e n tific a tio n  d e  

to u s le s  b o v in s  a u  C a n ad a . C e tte  id e n tifi­

c a tio n d e v ra se fa ire p o u r to u t a n im a l 

q u ittan t sa  fe rm e d e n a issan c e e t a  p o u r 

o b je c tif la  traç ab ilité  d e s a n im a u x .

L e Q u é b ec , c o m m e le s a u tres p ro v in c e s 

c a n ad ie n n es , d o it se  so u m ettre  à  c e tte  lo i. 

C ’e s t d a n s  c e tte  p e rsp e ctiv e  d ’a ille u rs  q u e  

d e p u is p rè s d e  d e u x  a n s le s o rg an isa tio n s  

d ’é lev e u rs e n g a g ée s d a n s l’a m é lio ra tio n  

g é n é tiq u e o n t p ris le s d isp o s itio n s a fin  

d ’a ju s te r le u r sy s tè m e d ’id e n tif ica tio n  e t d e  

re sp ec te r le s m o d alité s  d e la  lo i fé dé rale .

R é c em m e n t, le m in is tre d e l ’A g ri­

c u ltu re , d e s  P ê ch e rie s  e t d e  l ’A lim en ta tio n  

d u  Q u é b ec , d é p o sait u n  p ro je t d e lo i e n  

v u e d e se  d o te r d e s p o u v o irs lu i p e rm e t­

ta n t d ’o b lig e r lu i a u ss i u n  sy s tè m e d ’id e n ­

tif ic a tio n p e rm a n en te p o u r le s e sp è ce s 

a n im a le s c o m m e rc ia lisé es su r so n  te rr i­

to ire . L ’a d o p tio n  d e  c e p ro je t d e  lo i e t d e s  

règ le m e n ts  s ’y  ra ttac h an t d e v ra it se  fa ire  

e n tre l’a u to m n e 2 0 0 0 e t le p rin tem p s  

2 0 0 1 . C e tte  é v e n tu a lité n ’e s t p a s  sa n s  c ré er 

u n  c e rta in n iv e au  d ’in q u ié tu d e e t d e  

c o n fu s io n p o u r le s é le v eu rs d u  Q u é b e c 

a u m o m e n t m ê m e o ù ils d e v ro n t se  

c o n fo rm er à  la  lo i féd é ra le .

E s t-c e  q u e  le  sy s tè m e q u i se ra  é v e n ­

tu e llem e n t im p la n té a u  Q u é b e c se ra  d if­

fé ren t d e c e q u i e s t e x ig é p a r la  lo i fé d é­

ra le ? L a ré p o n se à c e tte q u e s tio n e s t 

a ssu ré m e n t o u i. E n  q u o i c o n s is te ro n t c e s 

d iffére n ce s? C ’e s t ic i q u e m a lh eu re u se­

m e n t to u t n ’e s t p a s e n co re c la ir. C e q u i 

l ’e s t c e p en d a n t, c ’e s t q u e le  sy s tè m e q u é ­

b é co is  d e v ra  m in im ale m en t resp e c te r le s  

e x ig e n c es d e la  lo i féd é rale .

UNE DIFFÉRENCIATION 

QUÉBÉCOISE JUSTIFIABLE

P o u rq u o i le Q u é b ec v e u t-il u n  sy s tè m e 

d iffé ren t d e  c e q u i d é c o u le  d e la  lo i féd é ­

ra le?  E ssen tie llem e n t p o u r d e s ra iso n s  d e  

p e rfo rm an c e e t d ’e ff ica c ité .

U n e se u le  o p tio n  p o u r l’id e n tifia n t 

o b lig a to ire

D ’a b o rd , e n  v e rtu  d e la lo i féd é rale , u n e  

d o u z ain e  d ’é tiq u e tte s o n t é té  a cc réd ité es  

à  c e jo u r e t d ’a u tres p o u rro n t s ’a jo u te r. 

C e tte p a n o p lie  risq u e fo rt, à n o tre a v is , 

d ’a ffa ib lir la  p e rfo rm a n c e  d e le c tu re  d a n s  

le s d iffé ren ts lie u x  d e tra n s it. L ’im p o ss i­

b ilité , le s d iffic u ltés  e t le s e rre u rs  d e le c ­

tu re a ffa ib liro n t d ’a u ta n t l’e ffic a c ité d u  

c irc u it d e  c o m m e rc ia lisa tio n  d e s  a n im au x  

a u x  fin s  d e  b o u c h e rie  o u  d ’e n g ra isse m en t.

N o tre p rise  d e p o s itio n  c la ire  p o u r 

u n  id e n tifia n t é le c tro n iq u e s ’a p p u ie su r 

p lu s ieu rs  a v an ta g e s te c h n iq u e s q u i s ’a v è­

re n t d é te rm in a n ts p o u r l’e ffic a c ité d e la  

traç ab ilité . C e s a v an ta g es so n t n o ta m ­

m e n t u n  ta u x  d e ré ten tio n  d e p ra tiq u e­

m e n t 1 0 0  %  e t u n e fa c ilité  d e le c tu re  in ­

é ga lée  à  d a te  p a r le s  é tiq u e ttes  d e  ty p e  c o d e  

à  b a rre s . D e p lu s , le s te ch n o lo g ie s  a y a n t 

p a ssa b le m en t é v o lué  e n  c e  d o m a in e  d e p u is  

q u e lq u es a n n ée s e t te n a n t c o m p te d e s  

é c o n o m ies d ’é ch e lle s ’o ffra n t p o u r l’a c ­

q u is itio n  d e c en ta in e s d e m illie rs d ’é ti­

q u e tte s , le s c o û ts d e c e ty p e d ’id e n tifia n t 

so n t m a in te n a n t très  c o n cu rre n tie ls  a v e c  

le s  a u tres  ty p e s c o n s id é ra n t le s  a v a n ta g e s 

q u ’ils  p ro c u re n t. M e n tio n n o n s f in a lem e n t 

q u e c 'e s t é g a lem e n t le  ty p e d e te ch n o lo ­

g ie  q u i se  d é p lo ie  p ré se n tem e n t à  trav e rs  

le m o n d e e n  m a tiè re  d ’id e n tif ic a tio n d e s  

a n im au x .

Dans l’oreille gauche, on aperçoit la fausse 

boude d'oreille électronique

U n e b a se d e d o n n é e s m ie u x  d o c u m e n tée  

L a  se c o n d e d iffé re n ce  im p o rta n te  e n tre  le s  

c o m p o san te s d u  sy s tè m e fé d éra l e t l ’a p ­

p ro c h e fa v o risé e p a r le  Q u éb e c c o n c ern e  

la b a se d e d o n n é e s . D e l’a v is m ê m e d e  

c e rta in s in te rv e n a n ts fé d éra u x  im p liq u é s  

d a n s l 'é lab o ra tio n  d e la lo i, il e s t é v id e n t 

q u ’u n e b a se d e d o n n é e s n ’a y an t q u ’u n e  

d o n n é e  d ’e n tré e  (d ép a rt d e  la  fe rm e d ’o ri­

g in e ) e t d e  so rtie  (fin  d e  la  v ie ) r isq u e  fo rt 

d e  s 'a v é re r p e u  e ffica c e  p o u r re trac e r to u s  

le s lie u x  d e tran s it d ’a n im au x  p o te n tie l­

le m en t im p liq u é s  d a n s u n e  c o n tam in a tio n  

o u  a u tre .

N o u s c ro y o n s q u ’u n e b a se d e d o n ­

n é e s  e ffica ce  e n  m a tiè re  d e  tra ça b ilité  d o it 

p e rm e ttre  u n  m e illeu r c o n trô le  d e  d é p la ­

c em e n t d e s a n im au x  d 'u n  s ite  à  u n  a u tre  

e t a in s i p ré v e n ir d e s p e rtes  é co n o m iq u e s  

im p o rtan te s a d v en a n t u n e é p id ém ie g ra ­

v e o u  d e s c o n ta m in atio n s  c o m m e c e fu t 

le  c a s d a n s d ’a u tres  p a y s . L ’a p p ro ch e  q u i 

e s t ic i p ro p o sé e  e s t c e lle  d e  su iv i p a r p o in t 

d e  c o n trô le , e x p lo ita n t a in s i la  sa is ie  d ’in -

il O V IN S D U Q U É B E C / O C T O B R E -N O V E M B R E 2 0 0 0



L A  F É D É R A T IO N D E S P R O D U C TE U R S  

D E B O V IN S D U Q U É B E C

555 , b ou l. R o land -Th errien  

L o n gu eu il (Q u ébec) J4H 3Y 9  

T é l. : (450 ) 679 -0530 .
C o urrie l: fp b q@ up a .qc .ca  

S ite In te rn e t:

C O M ITÉ E X É C  

P rés id en t : M ich e l D essureau lt  

2950, ru e S t-Jean  

S t-M aurice (Q uéb ec)

G O X 2X 0

T é l. &  té léco pie^ : (819 ) 693 -7540

V ice-p résid en t : G ib D rury  

C .P . 30 ,466, ch em in d es É rab les  

A lco ve (Q uéb ec)

JO X 1  A O

T é l. &  té léco pieu r : (819 ) 459-2991 /459-1803

Y van T en -H ave

1750 , ran gs 2  e t 3 - R R 1

S t-V ita l-Ü e -C le rm o nt (Q uéb ec)

JO Z 3M 0

T él. &  té léco pieu r : (819 ) 333 -5703

J .-A la in L aro che  

840 , ran g 6  

S ain t-A lb ert, Q u ébec  

J0A 1E 0

T él. &  té lécop ieu r : (819 ) 353 -2910 /353 -2903

A n d ré R icard  

409 , G ran de lig ne  

S t-A lex is (Q uéb ec)

JO K 1T0

T é l &  té léco pieu r : (450 ) 839-7135 /839-7285

P E R S O N N E L

S ecré ta ire  g énéra l:
G aë tan  B é lang er g b elan g er@ u pa .q c .ca

D irec trice ad m in is trative:
C h anta l B run eau cb ru neau @ u p a.q c.ca

D irec teur d e la  m ise en m arché B o v in s d e  

ré form e, V eau x la itie rs  e t V eau x d ’em bo uche  : 
L ou is H éb ert lo uish ebert@ up a .qc .ca

D irec teu r d e la  m ise en m arch é  

B o u villo ns d 'aba ttage :
M arc G rim ard m g rim ard @ u pa .q c .ca

C o m m u nica tio ns  e t P ro m o tio n:
D en ise A u d et d au d et@ u pa .q c.ca

S tatistiqu es e t M arch és:
A nn F o rnas ie r afo rn as ie r@ u p a .q c.ca

P ro du ction  e t recherche:
A n n e-M arie C h risten am ch risten @ u p a .q c .ca

S ecré taire  d e d irec tio n :
N o ë lla  M o rrisse tte n m orrisse tte@ u pa .qc .ca

La Fédération des producteurs de bovins du Québec 

représente les producteurs de bovins regroupés en 

14 syndicats régionaux couvrant tout le territoire 

québécois. Créée en 1974, la Fédération a pour mis­

sion de défendre leurs intérêts économiques et pro­

fessionnels, de soutenir le développement de la pro­

duction bovine et de gérer les mécanismes de mise en 

marché collectifs des bovins.

(450 )442 -9348

w w w .bo v jn .qc .ca :-'

form ation qu i se fa it dé jà par les nom breux 

in tervenants à la ferm e ou dans le c ircu it 

de com m ercia lisation des an im aux.

À QUOI DOIVENT DONC 

S’ATTENDRE LES 
ÉLEVEURS QUÉBÉCOIS?

Au m om ent d ’écrire ces lignes, on ne peut 

pas encore parler de consensus avec le 

M APAQ . D es rencontres ont eu lieu et il 

est réaliste de penser que nous y arrive­

rons. Toutefo is, p lusieurs é lém ents sont en 

négociation dont l’im portante question 

du financem ent du développem ent et de 

la m ise en oeuvre d’un te l systèm e.

ÉLÉMENTS DE CONSENSUS DANS L’INDUSTRIE : 

Identification et traçabilité

- l’identification des an im aux se fera par un num éro unique et perm anent, com pa­

tible tant aux besoins de la com m ercia lisation qu’aux besoins de l’am élioration gé­

nétique;

- l’identifiant u tilisé sera de type é lectron ique et m in im alem ent com patib le avec les 

exigences de la réglem entation fédéra le ;

- l’ob ligation d’identifier l’an im al s’appliquera à la sortie de la ferm e;

- en p lus de l’enregistrem ent du lieu d’orig ine (pose de la boucle à la sortie de la 

ferm e) et du lieu de l’abattage de l’an im al, le concept de traçabilité des an im aux se 

fera se lon une approche de point de contrô le et non par le su iv i et la consignation 

systém atique de tous les déplacem ents. Les points de contrô le possibles sont, par 

exem ple, les in terventions de la R AAQ , ce lles des encans, des vétérina ires, des insé- 

m inateurs, des agents du contrô le la itier, des agents des associa tions de races, etc.

Base de données

- une base de données propre au Q uébec sera m ise en place avec capacité d’in ter­

action avec ce lle du Fédéral. C ette banque aura une fonction d’accueil de données 

m ais aussi de consultation selon des m odalités respectant des règ les de confiden­

tialité;

- les coûts du développem ent et de la m ise en place de la base de données spécifi­

que du Q uébec seront entièrem ent assum és par le ou les gouvernem ents;

- les coûts d’opération de la base de données seront par la  su ite à la charge des gou­

vernem ents et des bénéfic iaires.

C oût des étiquettes

- l’opération d ’un systèm e particulier pour le Q uébec ne devra pas générer de nou­

veaux coûts pour les é leveurs québécois et, s i possible, m êm e les réduire (recher­

cher un m eilleur partage de la facture entre tous les bénéfic iaires du systèm e et les 

considérations de santé publique qui sont recherchées);

- vo ir à la création d ’un fonds a lim enté par tous les usagers et bénéfic ia ires du sys­

tèm e incluant notam m ent les déta illants.

Autres m odalités

- prévoir des m odalités de transition reconnaissant les activ ités d’identification  déjà 

réalisées par certains groupes d 'éleveurs (reconnaissance de l'identifiant code à bar­

res pour une période définie ou concept de clause grand-père).

D ès que nous aurons p lus de ren­

se ignem ents sur les param ètres du proje t 

provincial, so it dans le courant de cet au­

tom ne, nous entreprendrons une im por­

tante cam pagne d’in form ation auprès de 

tous les é leveurs de bovins tant la itiers que 

pour fins de boucherie . À ce m om ent, 

nous pourrons préciser les d ifférents é lé­

m ents te ls le m odèle exact d ’é tiquette re­

tenu, son coût et les m odalités de fonc­

tionnem ent du systèm e québécois. J

* Agente de communication, FPBQ
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Pour informations communiquez avec :

ASSOCIATION SHORTHORN 
DU QUÉBEC
Raymond Dempsey, secrétaire

Lyle Roarke Jean Simon
Ayers Cliff Valcourt

(819) 838-4309 (450) 532-2010

1081 Route 267, Inverness (Québec) G0S 1K0 

Tél.ï (418) 453-2908 

Fax: (418) 453-3027
email : dempseyr@globetrotter.net 

Dennis Cox James Maxwell Cedar Grove Farm
Waterville St-Lambert Inverness

(819) 837-2086 (4180 889-0906 (418) 453-2908

LE BOEUF?
Regardez 
du côté de..

RACE MATERNELLE
DOCILITÉ ~ FERTILITÉ ~ APTITUDES LAITIÈRES+++

VOUS VOULEZ PRODUIRE DU BOEUF ?

Regardez
du côté de... SHORTHORN !

mailto:dempseyr@globetrotter.net
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Une eau de qualité devrait être le 

souci de tout producteur si on 

considère qu’un bovin se compose 

de près de 80 % d’eau. La 

consommation d’eau est très

importante en élevage puisqu’elle

t

a un effet direct sur l’ingestion 

des aliments. Des résultats de

recherche ont montré que pour 

chaque litre d’eau non consommé, 

les bovins diminuaient leur

consommation d’aliments de

0,25 kg. Cependant, plusieurs 

produits peuvent se retrouver 

dans l’eau et en diminuer

l’ingestion en plus de nuire aux 

bonnes performances et à la santé 

des bovins. Une analyse régulière 

de votre eau d’abreuvement en

révélera toutes les composantes et 

pourra même vous indiquer des 

correctifs à effectuer.

Photo: A. Choquette/TCN



Dossier : alimentation en eau
DANY CINQ-MARS*

De la bonne eau s.v.p. !
e tous les nutriments indispensa­

bles à la vie, l’eau arrive tout juste 

derrière l’oxygène. On rapporte 

qu’environ les deux tiers d’un bovin adulte 

se compose de ce nutriment. De façon gé­

nérale, l’eau fait partie de 99,2 % des mo­

lécules qui composent les ruminants.

L’eau participe à l’équilibre homéo- 

thermique en conservant la chaleur corpo­

relle par temps froid, tout en facilitant sa 

dispersion par temps chaud. Ce nutriment 

contribue à la digestion des aliments ingé­

rés, au métabolisme des nutriments absor­

bés, et à l'hydrolyse de différentes molécu­

les comme les lipides, les protides et les 

hydrates de carbone. L’eau sert également 

de coussin pour le système nerveux, aide à 

la lubrification des articulations, sert au 

transport des sons dans l’oreille et à la vi­

sion. L’animal perd son eau corporelle de 

plusieurs façons; la production lactée de­

meurant la voie majeure pour les vaches 

en lactation. La perte d’eau se produit aus­

si par l’urine, les fèces, la respiration et la 

transpiration.

QUANTITE
L’eau doit demeurer disponible à volonté 

et en quantité suffisante. Il semble que 

lorsqu’un troupeau ne produit pas selon 

son potentiel, on s’attarde énormément à 

l’équilibre du régime alimentaire en ou­

bliant bien souvent de considérer l'eau 

consommée par l'animal.

Les quantités d'eau consommées 

varient en fonction de la production laitiè­

re, la nature des aliments (ensilage versus 

foin sec), la prise alimentaire, la tempéra­

ture de l’eau d'abreuvement, la tempéra­

ture ambiante, l’humidité relative, le débit 

des abreuvoirs, la présentation de l’eau 

(abreuvoirs automatiques, réservoirs), la 

hiérarchie prévalant dans le troupeau, les 

tensions parasites, la qualité de l’eau, etc.

PRODUCTION LAITIÈRE
La quantité de lait produite accroît la 

consommation d’eau. On estime rapide­

ment les besoins en eau consommée à 

quatre fois la production laitière. De plus, 

les bovins boivent environ de trois à qua­

tre litres d’eau par kg de matière sèche in­

gérée.

TEMPÉRATURE
La température de l’eau et la température 

ambiante sont importantes. Dans un envi­

ronnement froid, les bovins préfèrent 

consommer l’eau sous sa forme liquide 

plutôt que sous forme de neige. Par con­

tre, en stress de chaleur, des recherches 

démontrent que des vaches laitières ayant 

accès à une eau refroidie consomment 

plus d'aliments et produisent plus de lait 

que celles recevant de l'eau à la tempéra­

ture ambiante. Ainsi, l’eau fraîche est asso­

ciée à de meilleures performances.

Sur cette base, les entreprises ap­

portant de l’eau au pâturage avec des ins­

tallations temporaires devraient éviter la 

tuyauterie de plastique noir exposée au so­

leil. Cette dernière attire la chaleur faisant

L’eau participe

l’équilibre homéo- 

thermique en 

conservant la 

chaleur corporelle 

par temps froid, 

tout en facilitant sa 

dispersion par 

temps chaud.
grimper la température de l'eau à des va­

leurs qui favorisent un développement mi­

crobien plus important dans la tuyauterie 

(favoriser le plastique blanc). De plus, les

Critères de salinité de l’eau d’abreuvement des bovins

Sels dissous totaux (mg/L) Observations / recommandations
Moins de 1 000 Eau fraîche / recommandable

Entre 1 000 et 2 999 Légèrement saline / peut causer des fèces 

plus liquides mais ne pose pas de véritables 
menaces pour les animaux

Entre 3 000 et 4 999 Modérément saline / peut causer de la 
diarrhée lorsque consommée pour la 

première fois, satisfaisante cour les bovins

Entre 5 000 et 6 999 Saline / acceptable pour les adultes, éviter 
son utilisation pour les vaches en gestation 
et pour les veaux

Entre 7 000 et 10 000 Très saline / éviter son utilisation, effets 

négatifs observés chez la majorité des bovins

10 000 et plus Approchant la saumure / dangereuse, ne 
jamais utiliser cette eau

Source : Beede, D.K., 1991, Vet. Clinics North Amer. :FoodAnim. Pract. 7:373.
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bovins boivent moins d’eau tiède en pério­

de chaude que d’eau fraîche. Toutefois, il 

demeure préférable de fournir une eau tiè­

de plutôt qu’une eau trop loin des ani­

maux.

B U V E T T E  O U  R É S E R V O I R ?

L'accès à l’eau est important. Des bovins 

s’abreuvant à l’aide de buvettes automati­

ques passent généralement plus de temps 

à boire que ceux ayant accès à des réser­
voirs. Évidemment, le débit des buvettes 

influence le temps passé à consommer 

l'eau. Un faible débit, soit 2 L/min provo­

que une diminution de la quantité d’eau 

consommée par l’animal comparative­

ment à un débit plus élevé, soit de 

12 L/min. En privilégiant des débits élevés, 

on s’assure de ne pas imposer de restric­

tion sur la consommation d'eau. Dans la 

nature, lorsqu’aucune restriction n’est im­

posée, les vaches boivent entre 15 et 

20 L/min d’eau.

Par ailleurs, pour les vaches au pâ­

turage et pour celles en stabulation libre, 

où l’accès aux réservoirs occasionne des 

comportements agressifs, des chercheurs 

ont observé que les vaches dominées ingé­

raient environ 7 % moins d’eau que les do­

minantes. La consommation de foin dimi­

nuait également de 9 %. Il est donc impor­

tant que les bovins aient un accès facile et 

abondant à l’eau d’abreuvement.

Q U A L I T É

Les aspects physiques de la qualité de l’eau 

incluent la couleur, la turbidité, l'odeur, le 

goût et la température. La couleur de l’eau 

de consommation a peu d’importance 

pour les bovins. De façon générale, l'odeur 

vient de divers composés volatils dissous 

dans l'eau. Dans des cas extrêmes, l’odeur 

peut provoquer certains refus d'abreuve-

WÊEmnmw

ment. D’autres odeurs suspectes peuvent 

révéler la présence de certains contami­

nants nous forçant à pousser plus loin 

l’analyse. Le goût semble étroitement relié 

à l’odeur. Les mêmes observations s’effec­

tuent donc avec ce critère de qualité. Cer­

tains minéraux comme le fer, le manganè­

se et les chlorures, lorsque présents en for­

tes concentrations, peuvent communiquer 

un goût indésirable à l’eau de boisson et 

contribuer à en réduire l’ingestion.

A S P E C T S  C H I M I Q U E S

Les aspects chimiques de l’eau contribuent 

également à sa qualité. On dénote ici le 

pH, la dureté, la salinité, la présence d'élé­

ments toxiques et de pesticides. Pour le 

pH, une valeur oscillant entre 6,5 et 8,5 ne 

pose généralement pas de problème pour 

les bovins. Une eau trop acide (faible pH) 

peut favoriser l’apparition de l'acidose mé­

tabolique chez des bovins recevant peu de 

fourrages.

S A L I N I T É

On mesure la salinité de l'eau d’abreuve­

ment en analysant tous les sels dissous 

qu’elle contient. Cet aspect devient impor­

tant si les bovins doivent s’abreuver d’eau 

salée (tableau 1). Il peut être nécessaire de 

diminuer les apports de sel alimentaire.

D U R E T É  E T  F E R

Pour sa part, la dureté mesure les sels de 

calcium et de magnésium dissous. La pré­

sence de fortes quantités de calcium dis­

sous contribue à l'apport calcique des bo­

vins. Comme des critères de dureté adap­

tés aux bovins sont difficiles à trouver, ba­

sons-nous sur des normes établies pour la 

consommation humaine. Ainsi, une eau 

très bonne contient entre 50 et 80 mg/L de 

sels dissous. Une eau bonne contient entre

P A R L O N S

S A N T É
A V E C  L E S

M I N É R A U X  I S F

m

Leurs matières premières de 
q u a l i t é  s u p é r i e u r e  les rendent 

P L U S  D I G E S T I B L E S  E T  

P L U S  A S S I M I L A B L E S .

Exclusif à ISF 
l’ajout d’HERBAGEUM

s t i m u l e
m o n  a p p é t i t ,  

m a  s a l i v a t i o n ,  
m a  d i g e s t i o n ,  
m a  f é c o n d i t é  

e t  d i m i n u e  l e s  f r a i s  
d e  v é t é r i n a i r e .

Av e c  l e s  pr o d u c t e u r s

D E  B O V I N S

D E P U I S  P L U S  D E  9 0  A N S

.C,pES PRODU/Ts7r

In t e r n a t io n a l  St o c k  Fo o d  Lt é e  

25 DISTRIBUTEURS AU QUÉBEC

Bu r e a u  r é g io n a l

Lé o n a r d  Le b l a n c  

5121, b o u l . Hé b e r t  

Sa in t -Timo t h é e , Qu é b e c  
t é l . : (450) 377-8732 ou

1 -8 0 0 -2 6 3 - 8 7 3 2

E f f e t  d e  d i f f é r e n t s  n i v e a u x  d e  n i t r a t e s  ( N O 3 )  
d a n s  l ’ e a u  d ’ a b r e u v e m e n t  d e s  b o v i n s

N O i  ( m g / L ) O b s e r v a t i o n s  /  r e c o m m a n d a t i o n s

0-44 P a s  d e  p r o b l è m e s

45-132 R e l a t i v e m e n t  s é c u r i t a i r e  s i  l e  r é g i m e  a l i m e n t a i r e  e s t  b i e n  é q u i l i b r é  p o u r  

l a  p r o t é i n e  d é q r a d a b l e

133-220 P e u t  d e v e n i r  t o x i q u e  s u r t o u t  s u r  d e  l o n q u e s  p é r i o d e s

221 - 660 À  é v i t e r ,  p e u t  c a u s e r  d e s  m o r t a l i t é s

661 - 800 D a n a e r e u s e ,  f o r t e  p r o b a b i l i t é  d e  m o r t a l i t é

800 et d Iu s T r è s  d a n q e r e u s e ,  n e  j a m a i s  s e r v i r  u n e  t e l l e  e a u

Source : Beede, D.K., 1991, Vet. Clinics North Amer. : Food Anim. Pract. 7:373.
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Dossier : alimentation en eau

LA DISTANCE 
A DE L’IMPORTANCE!

Selon des recherches, afin de ne pas 

nuire au gain moyen quotidien des 

bovins au pâturage, ceux-ci devraient 

parcourir une distance maximale 

de 0,4 à 0,8 km sur terrain accidenté 

et montagneux pour atteindre 

le point d’eau. Cette distance sera 

de 1,5 km sur terrain plat à 

légèrement vallonné.

81 et 120 mg/L. Elle devient passable entre 

121 et 180 mg/L et mauvaise à plus de 

180 mg/L. Concernant le fer, lorsque l’eau 

contient plus de 0,3 mg/L de fer, elle ac­

quiert un mauvais goût qui peut entraîner 

des baisses de consommation hydrique. Il 

semble que des concentrations en fer de 

plus de 1 mg/L rendent l’eau non potable 

pour les animaux.

SULFATES ET NITRATES

Les sulfates se retrouvent occasionnelle­

ment dans l’eau d’abreuvement. Pour les 

jeunes veaux, il faut viser des concentra­

tions en dessous de 600 mg/L alors que les 

adultes peuvent tolérer jusqu’à 

1 000 mg/L. L'azote, sous forme de nitrites 

ou de nitrates, se retrouve également dans 

l’eau d’abreuvement. Les nitrites sont plus 

toxiques que les nitrates. On suggère un 

maximum de 10 mg de nitrites par litre 

d'eau pour les animaux. Toutefois, on re­

trouve généralement plus de nitrates que 

de nitrites dans l’eau d’abreuvement. De 

trop fortes concentrations de ces compo­

sés peuvent engendrer de graves problè­

mes de santé (Tableau 2).

D’autres éléments potentiellement 

toxiques se retrouvent dans l'eau d’abreu­

vement des bovins. On s’assurera que leur 

concentration se situe en dessous des limi­

tes maximales de façon à ne pas risquer de 

réduire les performances zootechniques 

des animaux (Tàbleau 3).

ASPECTS MICROBIOLOGIQUES

Plusieurs microorganismes sont suscepti­

bles de se retrouver dans l’eau d’abreuve­

ment, mentionnons les virus, les bactéries, 

les protozoaires et autres (cysticercose bo­

vine). Pour les bovins, on peut tolérer 10 

bactéries coliformes par 100 ml d’eau. Il 

semble que les adultes peuvent tolérer des 

concentrations se situant entre 25 et 50 

bactéries par 100 ml d’eau même si cela

Concentration limite maximale sécuritaire de certains éléments 
mineurs chez les bovins

Oligo-éléments Concentration limite 

maximale (mg/L)

Arsenic 0.2

Cadmium 0,05

Chrome 1,0

Cobalt 1,0

Cuivre 0,5

Fluor 2,0

Plomb 0,1

Mercure 0,01

Nickel 1,0

Vanadium 0,1

Zinc 25,0

Bore 30,0

S o u r c e s  :  A d a p t é  d e  B e e d e ,  D . K . ,  1 9 9 1 ,  l/ e t .  C l i n i c s  N o r t h  A m e r .  :  F o o d A n i m .  P r a c t .  7 : 3 7 3  &  

A s e l t i n e ,  M „  1 9 9 2 ,  F e e d s t u t t s ,  S e p t .  2 8 : 1 4 .

peut conduire à une certaine détérioration 

des performances zootechniques. Les jeu­

nes animaux y sont plus sensibles. Les al­

gues bleu-vert prolifèrent en présence de 

matière organique dans les eaux stagnan­

tes. Les animaux ayant accès à ces eaux et 

qui consomment ce type d’algues pour­

raient se placer en position précaire. Les 

toxines que contiennent ces algues empoi­

sonnent le système nerveux et peuvent 

provoquer la mort.

Une alimentation bien raisonnée du 

troupeau commencera donc par un appro­

visionnement adéquat en eau de boisson, 

ce autant en terme de quantité que de qua­
lité. À cette fin, il existe des laboratoires 

spécialisés qui s'empresseront d’effectuer 

les analyses nécessaires. Nous suggérons 

donc aux entreprises de procéder à l’éva­

luation de la qualité de l'eau périodique­

ment et de ne pas prendre pour acquis que 

l'eau bonne aujourd’hui, le sera dans six 

mois, dans un an. ^

1 agr., Ph.D., Direction des services technologi­
ques, MAI’AQ

C e l l e  i n f o r m a t i o n  e s t  t i r é e  d u  f e u i l l e t  i n ­

t i t u l é  « L ’ e a u  *• ( A Q 0 5 5 ,  o c t o b r e  1 9 9 6 )  d u  G u i d e  

B o v i n s  l a i t i e r s  p u b l i é  p a r  l e  C o n s e i l  d e s  p r o d u c ­

t i o n s  a n i m a l e s  d u  Q u é b e c .  P o u r  d e  p l u s  a m p l e s  

r e n s e i g n e m e n t s ,  c o m m u n i q u e z  a v e c  l e  S e r v i c e  à  

l a  c l i e n t è l e  d u  R e g r o u p e m e n t  C P A Q - C P V Q - C É A -  

G R I  a u  1 8 8 8  5 3 5 - 2 5 3 7  ( s a n s  f r a i s ) ,  a u  ( 4 1 8 ) 5 2 3 -  

5 4 1 1  ( Q u é b e c  e t  l e s  e n v i r o n s )  o u  p a r  c o u r r i e r  

é l e c t r o n i q u e  ( c l i e n K s i r e g r o u p e m e n t . q c . c a ) .

PHOTO: A. CHOQUETTE/TCN
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C'est un 
RECORD L’avenir des races sera 

influencé par la forte 
musculature.

Le futur se dessine,,
aujourd’hui avec 1.1
T TAÆrvr TCnvrGAGNANT DE CARCASSES 

POUR LA 24e ANNÉE
À L’AGRIBITION DE RÉGINA/f

ASSOCIATION DES ÉLEVEURS LIMOUSIN DU QUÉBEC - 817, 5 Rang, Ste-Rosalie (Qc) JOH 1X0 
JEAN-PAUL LABBÉ, président Tél.: (819) 849-4388 

JÉRÔME POIRIER, secrétaire propagandiste - Tél.: (450) 799-4073 / Fax: (450) 799-4007

STATION D’ÉPREUVES f IM0USIN DU QUÉBEC
131 Rang Charlotte, St-Liboire 
(Québec) JOH 1 RO

Station qui évalue le plus grand nombre de taureaux limousin. 
Permet de comparer ses taureaux parmi les meilleures 
lignées au Québec.
Évaluation d’un plus important groupe contemporain, v 
Située au coeur du Québec. )
Possibilité d’obtenir de meilleurs prix.
Permet un plus grand choix pour l’acheteur.

DAÏËij mÉiïïAm U^"AVJ}\ÉAA

Samedi,^Avril 2001

Jeudi, 9 Novembre 2000

NAISSANCE DES VEAUX
24 Janvier 2000 au 2 Juin 2000

VACCINATION ET SEVRAGE
avant le 19 Octobre 2000

INFORMATIONS

> • ^

As: rJ Aj .i , ^

mMr i* ;

DIANE POIRIER,
Secrétaire de la Station

JEAN-PAUL LABBÉ,
Président de la Station

Tel-: (450) 709-4073
Fax : (450) 799-4007



D o s s i e r  :  a l i m e n t a i t o n  e n  e a u

ANNE-MARIE CHRISTEN*

Estimer les besoins en eau

lusieurs références sont disponibles 

pour estimer les besoins en eau des 

bovins. Chercheurs et universités 

ont produit des tableaux ou ont développé 

des équations pour estimer la consomma­

tion en eau selon différents stades physio­

logiques et pour différents poids. La 

consommation de matière sèche et la tem­

pérature ambiante influenceront égale­

ment ces besoins.

B O V I N S  L A I T I E R S

Pour la vache tarie, la formule suivante per­

met d’estimer sa consommation en eau : 

Eau (kg/jour)1 = - 10,34 (0,2296 % MS ali­

ments) + 2,212 CVMS + 0,03944 % PB 

Ou, CVMS = consommation volontaire de 

matière sèche

% MS aliments = % de matière sèche des 

aliments ingérés

% PB = % des protéines brutes des ali­

ments ingérés

Pour la vache en lactation, on utili­

sera plutôt cette équation, mentionnons 

que d’autres équations sont également dis­

ponibles.

Eau (kg/jour)1 = 15,99 + 1,58 CVMS + 

0,90 lait + 0,05 sodium + 1,20 T °C 

Ou, CVMS = consommation volontaire de 

matière sèche

Lait = quantité de lait produite (kg/jour) 

Sodium : quantité de sodium totale ingérée 

(g/jour)

T'C = température minimale quotidienne 

moyenne (°C)

Le tableau 1 présente les besoins hy­

driques des bovins laitiers. Des besoins de 

base sont présentés et à ceux-ci s’ajoute 

une certaine quantité servant pour les be­

soins de la gestation ou encore, pour la 

production laitière.

B e s o i n s  h y d r i q u e s  d e s  b o v i n s  l a i t i e r s

A n i m a l P o i d s  v i f  ( k g ) C o n s o m m a t i o n  d ' e a u  à  
t e m p é r a t u r e  a m b i a n t e  d e  1 0  ° C  

( L / t ê t e / j o u r )

Veau (croissance) 3 5 2 . 0

7 5 6 . 7

B e s o i n  d e  b a s e

Génisse 2 0 0 1 7 , 3

Taure 4 0 0 2 9 , 3

Vache - entretien 3 5 0 1 7 , 3

5 5 0 2 5 , 9

ZOO 3 0 6

S u p p l é m e n t  d e r n i e r  t i e r s  d e  l a  g e s t a t i o n

Taure 5 5 0 1 6 , 6

Mis m 1 9 , 9

Supplément production laitière1 2 , 8

Source: Feuillet intitulé « L’eau » (AQ055, octobre 1996) du Guide Bovins laitiers publié par le 
Conseil des productions animales du Québec.

a = quantité à ajouter au besoin de base pour chaque kg de lait produit à 3,5 % de matière grasse.

E s t i m a t i o n  d e s  b e s o i n s  q u o t i d i e n s  e n  e a u  p o u r

l e s  b o v i n s  d e  b o u c h e r i e  ( g a l l o n s )

P o i d s  ( I b )  T e m p é r a t u r e  ( ° C )

4,4 10 14 21 27 32

T a u r e s ,  b o u v i l l o n s  e t  t a u r e a u x  e n  c r o i s s a n c e

4 0 0 4 , 0 4 . 3 5 , 0 5 , 8 6 . 7 9 , 5

6 0 0 5 , 3 5 , 8 6 . 6 7 , 8 8 , 9 1 2 , 7

222 6 . 3 6 . 8 7 , 9 9 . 2 1 0 . 6 1 5 , 0

V a c h e s  g e s t a n t e s  - h i v e r n e m e n t 1

9 0 0 6 , 7 7 , 2 8 , 3 9 . 7 . . . _ _ _

1  1 0 0 0 2 O S 7 . 4 8 7 _ _ _ . . .

V a c h e s  e n  l a c t a t i o n *

9 0 0 1 1 4 1 2 . 6 1 4 . 5 1 0 9 1 7 , 9 1 6 . 2

T a u r e a u x  a d u l t e s

1  4 0 0 8 , 0 8 , 6 9 . 9 1 1 , 7 1 3 , 4 1 9 , 0

1  6 0 0  et + 8 , 7 9 , 4 1 0 , 8 1 2 , 6 1 4 , 5 2 0 , 6

Source : NRC, Beef Cattle, 1996 - I gallon = 4,5 litres

a = l'ingestion de matière sèche influence la consommation d'eau. Les vaches plus lourdes sup­

posent qu'elles ont une meilleure condition de chair donc nécessitent moins d’aliments et donc, 
moins d'eau.

b = les vaches plus lourdes que 900 Ib sont incluses dans cette estimation.

Il O V I N S DU QUÉBEC / OCTOBRE-NOVEMBRE 2 000



Consommation estimée d’eau pour les bouvillons d’abattage (gallons)

Poids de l'animal (Ib)
Température (°C)600 800 1 000 1 200
2 4,4 5,6 6.8 7,6

10 5,2 6,4 7,6 8,4

20 6,8 8,0 9,6 11

25 7.6 9,6 11 13

30 11 14 16 18

Source : Alberta Feedlot Management Guide, Section 5, Feuillet 3, page 1. 
1 gallon = 4,5 litres

BOVINS DE BOUCHERIE

On établit les besoins en eau pour une va­

che de boucherie de 1 100 Ib aux environs 

de 10 à 12 gallons par jour. Cependant, 

cette quantité pourra varier selon la tem­

pérature ambiante (Tableau 2).

Le Département des Sciences ani­

males de l’université du Nébraska a pro­

duit un tableau qui résume les besoins en 

eau des bouvillons d’abattage pour diffé­

rents poids et pour différentes tempéra­

tures (tableau 3). Généralement, un parc 

d’engraissement contenant des bou­

villons de 600 à 1 200 Ib peut estimer la 

consommation d’eau à huit gallons par 

tête par jour. Cependant, la consomma­

tion peut grimper jusqu’à 12 gallons par 

tête par jour lors de fortes demandes.

VEAUX LOURDS* 1 2

Peu de références sont disponibles spéci­

fiquement pour les veaux lourds. De fa­

çon générale, les bovins requièrent 3,33 

litres d'eau par kg de matière sèche ingé­

rée. Le tableau 1 donne une estimation 

des besoins pour des veaux de 35 et 75 kg 

de poids vif.

La qualité de l’eau est importante 

pour cette catégorie de bovins. Une eau 

fraîche et propre doit être disponible en 

tout temps pour éviter des problèmes de 

santé ou encore, de déshydratation. Pour le 

veau de lait, la qualité de l’eau joue un rôle 

déterminant dans la réussite de l'élevage. 

Une eau impropre à la consommation peut 

entraîner des problèmes de santé. L’eau 

doit être potable et respecter certaines nor­

mes, notamment l’absence de bactéries 

(coliformes et streptocoques fécaux). Idéa­

lement, elle ne contient pas de nitrates et 

de nitrites, et sa teneur en fer ne devrait pas 

excéder 0,05 mg/L. L’utilisation d’une eau

douce (dureté totale inférieure à 100 mg/L) 

est préférable à une eau dure (1 grain de 

dureté = 14 mg/ml). Le pH devrait se situer 

entre 6,5 et 8,5. Les pages précédentes pré­

sentent divers tableaux sur les caractéristi­

ques d'une bonne eau d'abreuvement. 2

* agr., M. Sc., agente de développement et de re­

cherche, FP15Q

1- Cette information est tirée du feuillet intitulé 

« L'eau » (AQ055, octobre J996) du Guide Bovins 
laitiers publié par le Conseil des productions ani­

males du Québec.

2- Tiré du Guide Veau lourd, Conseil des produc­

tions animales du Québec, 1999.

SEMICAN

BUCHNERI ™
Pour les ensilages de 
maïs et de maïs humide

Stabilité tout près 
de 400 heures

Le graphique est le résultat d’essais obtenu par 
Agriculture Canada dans l’ensilage d’avoine. Encore 
une fois BUCHNERI ™ de BIOTAL a considérablement 
augmenté la stabilité aérobic et a mieux 
performé que le traitement chimique. Le témoin 
étant un mélange d’acide propionique, formique 
et acétique et les bactéries étant un mélange 
de bactéries spécifiquement sélectionnées pour 
produire de l’acide lactique.

Agriculture Canada par Carole Lafrenière, agr. 
et Robert Berthiaume, agr.

300 hrs

200 hrs

100 hrs

SEMICAN Tél. : (819) 362-8823 
Téléc. : (819) 362-3385

Bactéries Témoin
(acides)

Buchneri

Il O V I N S DU QUÉBEC / OCTOBRE-NOVEMBRE 2 000



Dossier : alimentation en eau
DENIS BROUILLARD*

Choisir Peau la 
plus payante

st-ce que l’eau a la même valeur 

alimentaire peu importe son origi- 
ne?,À première vue, il est facile de 

dire oui, mais ce n’est pas le cas. En fait, 

l’eau bue dans des bassins favorise le gain 

de poids et cela, de façon significative.

Des données et observations prou­

vent que 75 % des vaches et des veaux 

préfèrent l’eau des bassins plutôt que cel­

le des étangs lorsque ces deux points 

d’eau sont proches. Les veaux démon­

trent plus d’intérêt pour l’eau de bassin et 

s’y rendent boire plus fréquemment que 

les vaches. Selon cette étude menée au

Montana, les chercheurs supposent que 

les bovins préfèrent l’eau de bassin parce 

qu’elle est de meilleure qualité (moins de 

sédiments), plus fraîche et plus facile 

d'accès.

Depuis 1992, des recherches 

conduites par le Centre de développe­

ment rural, de l’alimentation et de l’agri­

culture, situé à Lethbridge en Alberta, dé­

montrent un gain de poids de 5 à 30 % 

supérieur chez des veaux et des bou­

villons ayant accès à de l’eau de meilleure 

qualité servie en bassin. Les bovins qui 

buvaient cette eau fraîche ont mieux fait.

L'eau pompée d’un étang à un bassin don­

ne aussi un avantage.

Des résultats similaires (bassins 

versus cours d’eau) ont été obtenus par 

une étude menée dans les états de l’Oré­
gon et de l’idaho aux États-Unis. En 42 

jours, les vaches ont pris 1/2 livre de plus 

par jour et les veaux, 3/4 de livre de plus 

par jour lorsque ces bovins buvaient l’eau 

hors des cours d’eau ou des étangs. De 

plus, on a observé que l’herbe est 

consommée plus uniformément ce qui 

fait prolonger la saison de paissance et 

permet de garder plus de bovins dans le

FILTlÉlQUA EAU WATER
//iiTîi, m\'

CfiNflDfi

Conditionneur d’eau 

Adoucisseurs d’eau 

Appareils de déferrisation 

Traitement du manganèse 

Traitement du sulfite d'hydrogène 

Purificateurs d’eau 

Membranes 

Osmose inversée 

Microfiltration 

Ultrafiltration 

Nanofiltration 

Stérilisateurs ultraviolets

COMMERCIAL - INDUSTRIEL - ALIMENTAIRE 
PROCÉDÉ PHARMACEUTIQUE - AGRICOLE

Média de filtration 

Résine
Équipements d’aération 

Pompes doseuses (injection) 

Chlorination

Appareils de décoloration 

Boîtiers

Cartouches filtrantes 

Traitement par l’ozone 

Appareils de neutralisation 

Vannes de régulation 

Injecteurs de produits chimiques

Contrôleurs

Traitement chimique de l’eau 

Appareils de désionisation 

Déminéralisation 

Contrôleurs de débit 

Débitmètres 

Valves diaphragme 
Équipement pour chaudières 

Réservoirs et citernes 

Compteurs d’eau 

Réservoirs de filtration 

Tamis

FILTR-fiQUf? CRNfîDfi LTÉE 1 (888) 505 • 0071

BOVINS OU QUÉBEC / OCTOBRE-NOVEMBRE 2000



même pâturage. Dans l’état du Montana, 
on s’est demandé pourquoi les bovins 
préféraient boire dans un bassin plutôt 
que dans un cours d’eau ou un étang. Il 
semble que ce soit simplement pour la fa­
cilité d’accès. Ils évitent ainsi la boue, 
d’avoir à marcher dans l’eau et ils élimi­
nent le risque de glisser. On a observé que

les bovins ont passé de 2,5 à 8,5 minutes 
au bassin avant de retourner au pâturage. 
Par comparaison, les bovins s’abreuvant 
dans un étang y ont passé de 15 minutes 
à 3,5 heures avant de retourner au pâtu­
rage. Des analyses ont également démon­
tré que les solides totaux en suspension 
dans l'eau étaient de 2 mg/litre dans le 
bassin contre 50 mg/litre dans l'étang.

La température de l’eau fait aussi 
une différence. Les bouvillons ayant accès 
à de l'eau fraîche (idéalement entre 4,5 et 
18 °C) démontraient des gains de 0,3 à 
0,4 livre de plus par jour que ceux qui bu­
vaient de l’eau tiède. On a observé que 
l'eau de bassin est environ 2,8 °C plus 
fraîche que celle des étangs.

Ces résultats montrent que l’achat 
et l’installation de bassins ne représen­
tent pas une simple dépense mais un in­
vestissement rentable. Les preuves sont 
faites : toutes les études démontrent un 
meilleur taux de croissance lorsqu’on 
fourni aux bovins une eau en bassin. À cet 

avantage financier, il faut ajouter une 
plus grande quantité d’herbe à consom­
mer en saison ce qui signifie encore plus

de profits. En outre, la protection des ber­
ges et la conservation de la qualité de 
l'eau de nos cours d’eau s’avèrent des 
avantages additionnels dont nous devons 
tenir compte individuellement et collecti­
vement.

Ce n’est pas compliqué; tout com­
me nous, les bovins préfèrent une eau de 
meilleure qualité et plus fraîche. Si nous 
leur donnons ce qu’ils préfèrent, ils nous 
le rendront en avantage économique im­
médiat dans un environnement sain et 
agréable. Dès le moment qu’on sait 
qu’une technique ou qu’un mode de ges­
tion est plus avantageux qu’un autre, il 
faut se l’approprier sans tarder. Autre­
ment dit, prenez un peu de temps cet hi­
ver pour planifier l’installation de bassins 
dans vos pâturages. ^

*agr., MAPAQ, Conseiller en développement 
des productions animales

Source : Ueef, février 2000

Des données et observatio,Jns prouvent que 75 % 

des vaches et des veaux préfèrent Peau des bas­

sins plutôt que celle des étangs lorsque ces deux 

points d’eau sont proches.
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GEORGES PARADIS*

Le contrôle des parasites 
externes à Pautomne
Les ectoparasites (ou parasites externes) sont souvent la source de problèmes importants chez les 

bovins de boucherie : démangeaisons, irritation de la peau, perte de poils, dommages au cuir et à 

la carcasse, anémie, etc.

L
es parasites externes les plus impor­

tants en automne au Canada sont : 

le poux broyeur, le poux suceur, la 

gale chorioptique et les hypodermes. Il est 

difficile de mesurer l’impact économique 

de ces parasites mais il semble évident que 

le mieux être des animaux qui en sont 

exempts est un gage de performance opti­

male.

POUX

Les types de poux sont définis par leur ha­

bitude à se nourrir. Il existe trois espèces 

de poux suceurs qui se nourrissent de 

sang et une espèce de poux broyeur qui 

mange de la peau, du poil et des cellules 

de peau morte.

Les poux ont trois stades larvaires 

dans leur développement avant de deve­

nir adultes. Comme les poux suceurs et 

leurs larves ont besoin de se nourrir de 

sang tous les jours, ils ne peuvent survi­

vre ailleurs que sur l’animal plus de 48 

heures. Les femelles, mesurant de 1,5 à 

3,0 mm de long, pondent jusqu’à six œufs 

par jour pendant 21 à 28 jours et les fi­

xent aux poils du bovin. La ponte des 

œufs n’est pas affectée par la tempéra­

ture, mais le rythme de développement 

des œufs et des larves, lui, l’est. La tempé­

rature de la peau doit être entre 25"C et 

45"C. C’est ce qui semble expliquer le dé­

clin de la population de poux en été et 

pourquoi ces poux ne peuvent survivre 

hors de l’animal. Comme les poux peu­

vent se déplacer, ils trouvent un endroit 

du corps plus ombragé et certains résis­

tent ainsi à la chaleur.

Les poux broyeurs ont la même 

sensibilité à la température. Cependant, ils 

peuvent survivre plusieurs jours dans l’en­

vironnement si les conditions sont favora­

bles. De plus la femelle, même si elle ne 

pond qu’un œuf aux deux ou trois jours, 

n’a pas besoin de mâles pour pondre des 

œufs viables!

GALE CHORIOPTIQUE

La gale est causée par un parasite invisible 

à l’œil nu. Elle est caractérisé par l’appari­

tion de croûtes aux endroits affectés : au­

tour de l'attache de la queue, entre les 

cuisses et en haut du pis (surtout à l’arriè­

re) et parfois dans le cou et la face. Chez la 

vache laitière, il a été démontré qu’elle 

causait une diminution de la production 

laitière.

HYPODERMES

Aussi appelées barbots ou larves dans le 

dos, elles sont la forme larvaire du déve­

loppement d'une mouche ayant pondu ses 

œufs sur un bovin. Ces œufs sont avalés en

se léchant, ils éclosent et migrent ensuite 

à travers l’animal vers la région du dos 

pour éclore au printemps. On ne détecte à 

peu près plus leur présence. Ce type de pa­

rasite est très sensible aux traitements de 

type « avermectin ». L’usage répété de ce 

type de parasiticide nous permet d’envisa­

ger la possibilité d’éradiquer cet insecte.

CONTRÔLE

Quatre éléments peuvent être gérés simul­

tanément pour protéger vos bovins contre 

les pires effets des poux : la nutrition, l’en­

vironnement, la génétique et les traite­

ments. Une ration équilibrée (énergie, 

protéine, vitamines et minéraux) est né­

cessaire au système immunitaire pour 

combattre l'agression causée par les poux. 

Un abri et une litière sèche et abondante 

aident le système immunitaire en rédui­

sant le stress environnemental et en rédui­

sant la perte d’énergie associée au froid. La 

génétique joue aussi un rôle.

En effet, certains sujets semblent 

incapables de se défendre et deviennent

La larve Je l'hypoderme migre vers le dos de 
l'animal avant d’éclore. Ce parasite peut 
endommager sérieusement le cuir produit à

partir des peaux

'' JjÏÏV .
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ainsi des porteurs chroniques et représen­

tent une source constante d’infestation 

pour le troupeau. La réforme de ces ani­

maux est souhaitable. Le traitement contre 

la gale et les hypodermes utilise souvent les 

mêmes produit que pour les poux.

PRODUITS

L’objectif du traitement est d’administrer le 

produit avant le pic d’apparition des poux 

qui survient généralement en janvier, en 

autant que les autres parasites traités en 

même temps le seront de façon adéquate. 

Généralement, il s’agit d'un traitement ef­

fectué à l’automne ou au début de l’hiver. 11 

n'existe plus de date limite pour effectuer 

les traitements contre les parasites exter­

nes. Autrefois, la libération de toxines près 

de la moelle épinière causée par la mort 

d’une quantité considérable d’hypodermes 

et l’utilisation de produits organochlorés et 

organophosphorés pouvaient causer des 

ballonnements, de la paralysie et même la 

mort de certains sujets.

La raison pour traiter les animaux avant 

une certaine date était de tuer les hypoder­

mes avant qu’ils ne migrent trop près de la 

colonne vertébrale. La quasi disparition des 

hypodermes et l'utilisation des « avermec- 

tins » rendent le traitement possible à l'an­

née longue. En plus, cette date limite était 

la même pour toute l'Amérique du Nord 

sans tenir compte des variations climati­

ques de chaque région!

Comme aucun produit ne peut pré­

tendre une efficacité à 100 % et que leurs 

effets « résiduels » sont variables, il est illu­

soire de penser qu’un troupeau traité n’au­

ra jamais de problèmes de poux pour le res­

te de l’hiver. Retarder le traitement le plus 

tard possible, c’est-à-dire lors de l’appari­

tion des premiers symptômes, réduit donc 

le risque de recontamination. Il est primor­

dial de traiter le groupe en entier avec le 

dosage adéquat (même les jeunes veaux) et 

d’éviter tout contact avec des sujets non 

traités. Il existe deux grandes catégories de 

produits pour contrôler les parasites exter­

nes. Les « avermectins » sont des larges 

spectres contre les parasites externes et in­

ternes. La forme topique est préférable à 

l’injectable pour les poux suceurs. Certains 

sont à base d’huile et d’autres, à base d’al­

cool. Leur efficacité varie et ils sont plus 

coûteux.

Parmi les insecticides, il y a les per- 

méthrines et les autres (organophospho­

rés, organochlorés, carbamates, roténone,

etc). L’avantage des perméthrines est leur 

meilleure sécurité d’utilisation et une pé­

riode de retrait pour la viande de seule­

ment 24 heures. Les insecticides n’aident à 

contrôler que les parasites externes. L'effi­

cacité de ces produits varie beaucoup selon 

le type de parasites. Les espèces contrôlées 

ne sont pas toujours spécifiées sur l’éti­

quette et il faut parfois traiter plus d’une 

fois pour atteindre une certaine efficacité. 

Un produit économique en apparence ne 

l’est donc pas s’il nécessite des traitements 

répétés. Plusieurs vieux insecticides consi­

dérés plus toxiques et dangereux à manipu­

ler ont été retirés du marché dernière­

ment. Il est donc important de consulter 

votre médecin vétérinaire afin d’élaborer la 

meilleure stratégie pour cet automne selon 

votre propre situation. Le traitement peut 

donc différer selon la période de l’année, les 

groupes, la gestion des achats d’animaux, 

le type d’animaux et les dates prévues 

d'abattage. ^

* Clinique vétérinaire de Saint-Thomas-d’Aquin.

On prolonge la promotion

u n e (ACE d e CONTENTION po u r  600 $ !
À la suite du succès 
retentissant de cette 
promotion - 

100 cages vendues 
depuis le mois de 
mars - voici une 
offre pour 50 cages 
additionnelles jMNr 

moins do h moitié 
do leur coût réel 

évalué à 1260 $
+ taxes.
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ÇA VOUS INTÉRESSE ?
• Vous n'avez que 600 $ à payer (taxes 

en sus). Le solde de 660 $ sera amorti à 

raison de 12 $ par première insémina­
tion effectuée au cours des 24 mois qui 

suivront l'acquisition de la cage de con­

tention. A la fin de cette période, tout 

solde résiduel (s'il y a lieu) sera redev­

able aux promoteurs du projet.

la modale peut diHere» 
légèrement da la photo

Premiers 

arrivés. 

Premiers 
servis !

a
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Propriété des éleveurs québécois 
Centre d'insémination artificielle du Québec (CIAQ) 

C.P. 518, Saint-Hyacinthe, Québec J2S 7B8 
Tél. : 450-774-1141 Télécopieur : 450-774-9318 

ciaq@ciaq.com http//:www.ciaq.com
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Coopérative des inséminateurs du Québec (Cil. 

C.P. 248, Saint-Hyacinthe, Québec J2S 7B8 
Tél. : 450-771-2287 

Télécopieur : 450-774-6006
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Nutrition
KAREN BEAUCHEMIN*

Les enzymes améliorent 
Inefficacité alimentaire
Les éleveurs de bovins d’engraissement ont maintenant accès à une nouvelle technologie, celles 

des enzymes. Cette technologie peut améliorer l’efficacité alimentaire des bovins. Des études 

réalisées au Centre de recherche de Lethbridge en Alberta, ont démontré que l’ajout d’enzymes à 

la ration des bouvillons en parc d’engraissement peut améliorer Vefficacité alimentaire jusqu’à 

12 %. Il s’agit d’une réduction significative des coûts d’alimentation. Les enzymes améliorent la 

digestibilité de la ration ce qui en augmente l’énergie. Ce surcroît d’énergie améliore le gain de 

poids et réduit la quantité d’aliments nécessaires.

QUE SONT LES ENZYMES?

Les enzymes sont des protéines qui facili­

tent les réactions chimiques des systèmes 

biologiques. Les enzymes sont tout à fait 

naturelles et sont dégradées dans le tube 

digestif de l’animal. Elles ne présentent 

donc pas un risque pour la santé. Les en­

zymes digèrent les aliments en leurs com­

posantes chimiques, qui sont alors utili­

sées par les micro-organismes du rumen 

ou, directement par l’animal.

QUAND FAUT-IL LES UTILISER?

Le tube digestif des ruminants (le rumen 

ou la panse) est une vaste cuve de fermen­

tation colonisée par des micro-organismes 

capables de digérer des glucides complexes 

comme les fibres. Mais alors, pourquoi les 

bouvillons profiteraient-ils d’un ajout 

d’enzymes pour digérer les fibres?

La digestion des fibres par les rumi­

nants élevés intensivement en parc d'en­

graissement est souvent compromise par 

deux facteurs : l’acidification du liquide 

ruminai et le temps de rétention des ali­

ments dans le système digestif. Car lors­

que les animaux consomment de grandes 

quantités d’aliments de haute qualité, le 

rumen tend à s’acidifier à cause de la fer­

mentation rapide des aliments et aussi, le 

temps de rétention des aliments dans le

rumen est relativement diminué. Par 

conséquent, la digestion réelle des fibres 

est moindre que dans des conditions idéa­

les. Ces deux facteurs réunis diminuent la 

digestibilité des aliments d’environ 4 % 

pour chaque multiple de plus ingéré pour 

les besoins d’entretien. Comme les bou­

villons en croissance sont alimentés à rai­

son de deux fois la ration d’entretien ou 

plus, la digestion potentielle est réduite de 

4 %, et même plus parfois. C’est cette 

énergie digestible « perdue » qui est po­

tentiellement digérée par l’ajout d’enzy­

mes. Mentionnons que la technologie en­

zymatique actuelle ne profite pas vraiment 

aux vaches de boucherie car celles-ci re­

çoivent une alimentation couvrant les 

besoins d’entretien. Elle se révèle plus pro­

fitable pour des bovins élevés en parc d’en­

graissement pour un maximum de gain.

LES RATIONS DE CROISSANCE

Une étude a été menée pour déterminer les 

effets de l’addition d'enzymes aux rations 

de fourrage sur la croissance des bou­

villons. Le régime alimentaire se compo­

sait essentiellement de cubes de foin de 

luzerne. Des quantités croissantes d'une 

solution d’enzymes ont été vaporisées sur 

le foin lors du cubage. Le gain moyen quo­

tidien (Figure 1 ) a augmenté substantielle­

ment avec des niveaux faible et moyen 

d’enzymes, ce qui n’est pas le cas avec des 

niveaux élevés. Par comparaison au régi­

me témoin, le gain a augmenté de 30 % 

avec l'ajout de quatre fois le niveau de base 

d’enzymes. De fait, le gain des bouvillons 

recevant un fourrage additionné d’enzy­

mes a été similaire à celui normalement 

obtenu avec des rations hautement 

concentrées. L’apport d'enzymes en quan­

tité faible ou moyenne a favorisé la diges­

tion des aliments par les micro-organis­

mes du rumen. Toutefois, des quantités 

plus élevées d’enzymes n’ont pas été béné­

fiques; les enzymes entrant en concurren­

ce avec les micro-organismes du rumen. 

Pour la technologie des enzymes, il faut 

donc conclure que « plus » n’est pas sy­

nonyme de « mieux ».

EN PARC D’ENGRAISSEMENT

Un certain nombre d’études ont été réali­

sées au Centre de recherche de Lethbridge 

pour évaluer l’usage des enzymes dans des 

rations riches en grains servies aux bou­

villons en parc d’engraissement. Lors de 

ces études, le gain moyen quotidien a 

augmenté de 6 à 18 %, et la conversion 

alimentaire s’est améliorée de 5 à 12 %. 

L’étape suivante consistait à évaluer le 

concept dans des rations commerciales.
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Une étude a donc été conduite dans 

un parc d’engraissement commercial sur 

1 200 taures réparties dans huit parquets. 

Le régime expérimental était composé 

d’orge roulée, d’un supplément et de 8 % 

d'ensilage d’orge sur base de matière sè­

che. Quatre des parquets recevaient le ré­

gime témoin et les quatre autres, le même 

régime mais enrichi d’enzymes.

La solution d’enzymes diluée était 

ajoutée aux aliments au fur et à mesure 

qu’ils étaient introduits dans le wagon 

d’alimentation. Les animaux ont été pesés

individuellement au début de l’essai et 

après 116 jours d’alimentation. Environ 25 

têtes de chaque parquet ont été choisies au 

hasard et ont été repesées. Durant la pério­

de d’alimentation, les animaux recevant 

des enzymes ont pris 16 kg de plus et ont 

consommé 12,8 kg de moins de matière 

sèche (Tableau 1). La conversion alimen­

taire s’est donc améliorée de 11 %.

POUR UN SUCCÈS ASSURÉ

Pour une efficacité maximale, les enzymes 

doivent être appliquées sur les aliments

secs comme les concentrés ou le foin. L’ef­

ficacité des enzymes diminue lorsqu’elles 

sont appliquées sur des aliments trop hu­

mides ou directement aux rations totales 

mélangées. Les aliments secs agissent 

comme une éponge emprisonnant les en­

zymes dans leurs pores microscopiques. 

Dans le cas des ensilages, les pores sont 

déjà remplis d’eau. L’application des enzy­

mes sur les aliments secs leur permet 

d’entrer en contact direct avec le substrat 

et prolonge leur temps de séjour dans le 

rumen.

Le Centre de recherche d’Agricul- 

ture et Agroalimentaire de Lethbridge dé­

tient un brevet américain sur l’utilisation 

de la technologie des enzymes et des bre­

vets en instance au Canada et dans d’au­

tres pays. Cette technologie est présente­

ment offerte sous la forme d’un produit 

enzymatique commercial appelé « Pro­

mote N.E.T. » et est distribué exclusive­

ment au Québec par Agribrands Purina 

Canada Inc. ^

* Centre de recherche Agriculture et Agroali­

mentaire Canada, Lethbridge, Alberta

ERRATUM
LA DRÊCHE DE BRASSERIE 

N’ÉTAIT PAS EN CAUSE

Un entrefilet publié en page 37 de notre 

édition février-mars 2000 relatait les 

résultats d’une publication scientifique 

(Journal of Veterinary Diagnostic 

Investigation). On y faisait état que des 

macrolides se retrouvant accidentelle­

ment dans la drêche de « brasserie » 

pouvaient augmenter les effets toxiques 

du monensin, ce qui avait causé la mort 
de bouvillons d’abattage aux États- 

Unis. Or, une erreur s’est glissée dans la 

traduction. Le produit incriminé n’était 

pas la drêche de brasserie mais bien la 

drêche de distillerie de Milo (une va­

riété de sorgho). Contrairement à la 

drêche de distillerie, la drêche de 

brasserie ne fait pas l’objet d’une fer­

mentation. Elle ne devrait donc pas 

normalement être contaminée par les 

sous-produits du métabolisme des le­

vures (les macrolides) possiblement 

incriminées dans cette affaire. Nous 

nous excusons des préjudices qu’a pu 

causer cette erreur de traduction.

Conversion g 5 
alimentaire

Niveau d'enzyme

Eflet produit enzymatique commercial sur le gain moyen quotidien (GMQ, kg/jour) 
et la conversion alientaire (kilogrammes d'aliments secs par kilogramme de gain) 

des bouvillons en croissance.
(Beauchemin, Rode et Sewalt, Canadian Journal ot Animal Science, 75:641,1995)

UOTÏÏUUIP

Effet de l’ajout d’enzymes aux rations de finition pour 
parcs d’engraissement commerciaux

Éléments Témoin Enzyme Différence
Poids initial (kq) 385 360 - 6,5 %

Matière sèche consommée (kq/i) 10,7 10,6 -1 %

Gain de poids (kq) 172 188 + 9%

Gain moyen quotidien (kq/i) 1,4 1,5 +9 %

Conversion alimentaire 

(kg aliments secs/kq de gain)

7,11 6,33 -11 %

Source : Beauchemin, Rode et Karren, Can. J. Ani. Sci., 79:243, 1999
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Reportage : bovins de réformeA
MICHEL BEAUNOYER*

Avant de se dire adieu...
Beaucoup de temps, d’argent et de soins sont investis dans le développement d’un animal. Cela 

est particulièrement vrai des troupeaux laitiers, dont les premières lactations ne se produisent 

que deux ou trois ans après la naissance. Malheureusement, le moment de se départir d’une va­

che vieillissante ou non productive vient très rapidement.

u e ls so n t le s c r itè re s su r le sq u e ls  

u n é le v eu r p e u t se b a se r p o u r 

p re n d re c ette d é c is io n irrév e rs i­

b le ?  E n  1 9 8 9 , P a sc a l L e m ire  fo n d a it la  fe r­

m e M a d y s ta r d a n s u n  ra n g  tran q u ille  d e  

L a  V is ita tio n . T o u t c o m m e so n  p è re  a v an t 

lu i, il se la n ce d a n s l’é lev a g e d e la  v a ch e  

H o ls te in  d e ra ce  p u re . S a fe rm e se ra la i­

tiè re , c e rte s , m a is  e lle  se rv ira  a u ss i a u  d é ­

v e lo p p e m en t g é n é tiq u e d e c e tte  ra ce p o ­

p u la ire  a u  p a y s . S i la  p a rtie  é le v a g e n e  ra ­

tis se q u e 2 5  %  d e s re v en u s d e la fe rm e, 

e lle  p a ss io n n e le  je u n e fe rm ier d e  3 5  a n s .

A v ec  d e  b o n n e s te rre s q u i c o u v re n t 

9 7  h e c ta re s  d a n s u n e  p la in e q u e l ’o n  su r­

n o m m e la « p e tite S a in te-R o sa lie  » p o u r 

sa  fe r tilité , M . L em ire  e s t a u to su ffisan t a u  

c h ap itre d e l’a lim e n ta tio n d e so n tro u ­

p e au . L e m a ïs , l’o rg e  e t le  fo in  y  p o u sse n t 

à  m e rv e ille  e t d e s c h am p s so n t la is sé s e n  

p â tu ra g e  a u x  b ê tes .

O n  e n  c o m p te  ju s te m e n t u n e b o n ­

n e c e n ta in e d e c e s b ê te s , ru m in a n t a u  

c h a m p o u se rep o sa n t à l'a b ri d a n s la  

g ran g e -é tab le . S u r c e to ta l, e n v iro n 5 5  

v a c h es so n t e n  p ro d u c tio n , le s a u tre s  b o ­

v in s  é tan t d e s  su je ts  d e re m p la ce m en t e n  

p ré p ara tio n .

E n ré su m é , 2 0  %  d u  tro u p e a u  e s t 

c o n s titu é d e b o n n e s v a c h e s à la it q u i 

n ’o n t p a s le s  sp é c ific a tio n s  p o u r ê tre  p a r­

m i la  c rè m e d e la  c rè m e d e la ra ce . M a is  

4 0  %  d u tro u p ea u  l’e s t e t s i c es v a ch e s  

so n t d e s p ro d u ctr ice s g é n é reu se s , c ’e s t 

le u r p o te n tie l rep ro d u c teu r  q u i le s  d is tin ­

g u e . L e res te  e s t e n  p ré p ara tio n  o u  c o n s is ­

te  e n  je u n es  v e a u x  v o u é s  à  la  re v en te .

L e tro u p ea u e s t d o n c lé g èrem e n t 

p lu s â g é c o m p ara tiv em e n t à la  m o y e n n e  

q u é b é co ise , q u i e s t e n  m o y e n n e  â g é  d ’e n ­

v iro n  c in q  a n s . M a is le  fa it q u e  P a sc a l L e ­

m ire tra v a ille a v e c d e s b ê te s p u r-sa n g  

d o n t il s ’a ffa ire  à  d é v e lo p p e r la  g é n é tiq u e  

e x p liq u e e n  g ran d e  p a rtie  c e t é ca rt.

D e to u te fa ço n , n o u s e x p liq u e M . 

L e m ire , le s m e ille u res la c ta tio n s so n t 

so u v e n t le s tro is ièm e , q u a tr ièm e o u  c in ­

q u iè m e e t ja m a is , p a r la  su ite , la  p ro d u c ­

tio n  la itiè re n e to m b e ra so u s le s re n d e­

m e n ts d e s p re m iè re s e t se c o n d e s la c ta ­

tio n s . « A u p rix  o ù  so n t c e s b o v in s , 

m a  p o litiq u e e s t d e  le s  c o n serv er le  

p lu s lo n g te m p s p o ss ib le , p ré c ise  

l ’é lev e u r e t p ro d u c te u r la itie r . D e  

p lu s , c e s v a c h es so n t d ’e x ce l­

le n ts su je ts p o u r la re p ro d u c ­

tio n  e t il m ’a rr iv e  d 'e n  v e n d re , 

so u v e n t su r d e s m a rch é s  

é tran g e rs , à  u n  p rix  fo rt m a l­

g ré u n  â g e q u i p e u t se m b le r 

a v a n c é . » U n e v a ch e d e so n  

tro u p e au  a e n  e ffe t é té  v e n ­

d u e  3 2  0 0 0  $  e t a  d o n n é 1 1  

f ils e n in sé m in a tio n a rtif i­

c ie lle .

C e c i é tan t d it, il e s t 

b ie n  c o n sc ie n t q u e  sa  rég ie  

d 'é le v a g e d iffère d e c e lle  

d e b ie n d e s fe rm e s la itiè ­

res  q u é b éc o ise s  o ù  la  ro ta ­

tio n d e s b ê te s e s t b e au ­

c o u p p lu s rap id e . R a re s  

so n t le s ferm es c o m m e 

M a d y s ta r H o ls te in  o ù o n

re tro u v e  d e s  v a c h e s d e 1 1 o u  1 2  a n s , v o i­

re  1 4  a n s!

L’HEURE DE LA RÉFORME

I l a rriv e to u t d e m ê m e d e s c irc o n s ta n ce s  

o ù  l’o n  d o it se d é p a rtir d ’u n  a n im al. « L a 

c h u te  d e  p ro d u c tiv ité  la itiè re  d u e  à  l ’â g e , la  

m a la d ie , q u e c e so it la m a m m ite , d e s fa i­

b lesse s a u x p a tte s o u u n e b le ssu re q u i 

n ’a rriv e  p a s à  g u é rir, o u  e n c o re  l 'in ca p a c i-
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té  à  se reprodu ire  peuven t ê tre  des fac teurs 

qui m e fe ron t env isager la ré form e d ’une 

bê te , » exp lique m onsieur Lem ire qui 

a jou te ê tre extrêm em ent pa tient avec ses 

vaches. S ouvent, à fo rce de pa tience e t de 

so in, les bê tes on t é té rem ises sur p ied  

pour donner des d iza ines de m illiers  de k i­

los de la it ou une p rogéniture nom breuse  

e t de qua lité .

Le P rogram m e d ’ana lyse des trou­

peaux la itie rs du Q uébec (P AT LQ ) est un 

outil très u tile  à ce t e ffe t. Il perm et d ’é ta ­

b lir que lles son t les vaches les p lus p ro­

ductives e t ce lles qu i son t en perte de v i­

tesse . M a is pour les ra isons évoquées p lus 

hau t, m êm e s i le P A T LQ  suggère l’é lim ina­

tion d ’un anim al, P asca l Lem ire ne respec­

te ra pas nécessa irem ent ce ve rd ic t.

Q ua tre ou c inq vaches de son trou­

peau se m éritent tou te fo is un b ille t a lle r 

seulem ent à chaque année . D uran t la 

m êm e période, il en vendra une d iza ine , ce 

qu i lu i perm et d ’in tégre r de 12 à 15 nou­

ve lles tê tes dans le troupeau.

Le p rix obtenu à l’encan pour une 

vache de ré fo rm e est d ’environ 500 ou 

600 $ pour une bête qui n ’est tout de 

m êm e pas un poids p lum e, fa it vé ritable ­

m ent de la ré form e la dern ière so lution à 

env isager pour un anim al.

À  la fe rm e M adysta r, lo rsqu ’une bê te  

es t destinée à la ré fo rm e, son tra item ent 

n ’est guère m od ifié . E lle sera ta rie, s i e lle 

p roduisa it encore, m a is on ne ten te ra pas 

de l’engra isse r. P asca l Lem ire estim e que 

l’investissem ent n ’en vaut pas la peine . Le

p rix à l’encan ne com pensera  pas pour les 

coûts d ’a lim enta tion  supplém enta ires .

L ’é leveur fa it appel à un transpor­

teur p rivé  pour se charger de m ener les bê­

tes à l’encan. Il con fie a lors sa vache au 

m êm e indiv idu qu i s ’occupe de transpor­

te r ses p lus  beaux spéc im ens lors  des expo­

s itions e t concours agrico les . Il sa it a lo rs 

que le trava il se ra b ien fa it.

À  l’encan une po ignée d ’acheteurs , 

hab itue llem ent des gross is tes en v iande, 

von t sé lec tionner les an im aux se lon leurs  

p réfé rences. C ertains d ’en tre eux trouve­

ront de bonnes p ièces sur ces bê tes fa ti­

guées, m a is la  p lupart du tem ps ils  en tire ­

ront de la  v iande  hachée. D ans ce rta ins cas 

de fa ib lesses extrêm es ou de b lessures, 

l’an im a l sera achem iné d irec tem ent à 

l’abatto ir. M a is il s ’ag it de cas d ’exception, 

le producteur é tant tenu de passer par

l’en trem ise de l’encan pour se départir 

d ’un anim a l.

Il va sans d ire qu’il n ’est pas tou­

jours a isé d’envoyer une bête à l’encan  

lo rsqu ’on les ga rde auss i longtem ps qu ’à  la  

fe rm e M adysta r. La  vache M ady, qu i a  don­

né  son nom  à la  fe rm e, a  a ins i é té  ré form ée 

récem m ent. U ne bête couverte de rubans, 

qui a donné des d iza ines de m illiers de k i­

los de la it e t une descendance v igoureuse , 

es t dem eurée douze ans à la fe rm e. « C e 

n ’est jam ais fac ile de se débarrasser d ’un 

an im a l d ’une s i g rande qua lité qui a der­

rière lu i tou t un h is torique, tém oigne M . 

Lem ire. C ’é ta it com m e si nous perd ions 

l’un des p lus im portan ts p ilie rs du trou­

peau. » M a is e lle  aura eu l’avan tage de v i­

v re une longue  e t p ro lifique  v ie . ^

* journaliste à la pige

- C artes d ’a ffa ires -
___________

pense à vous

V ous voudriez 

y vo ir vo tre ce rte  

d ’a ffa ires 

con tactez-nous

T é l.:(450) 679-8483 

F ax: (450) 6704788

À  B ientô t !

WaterMaster

Votre réponse 
en besoin 

d’eau

■ Grande superficie pour boire

■ Facile à nettoyer
■ Monocoque et isolé
■ Construit en polyéthylène
■ Chauffage électrique en option|

■ Quatre grandeurs disponibles

Les DISTRIBUTIONS

JAD-VENT
A lt.: V ic to r Lem ay 

B .P . 1140 , A yr, O n ta rio N 0B 1E Q

(519) 632-7471
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EN  VER SA N T.

La solution à verser DECTOMAX- traite les infestations par les quatre espèces de poux 

les plus courantes. Mais ce n’est pas tout. La solution à verser D ECTO M A X* est 

m aintenant approuvée pour continuer à tuer les poux broyeurs et suceurs et à 

m aîtriser les réinfestations longtem ps après le traitem ent. Elle offre une protection 

persistante sur laquelle vous pouvez compter contre trois des principales espèces de 

poux’. En plus, la solution à verser DECTOMAX' est maintenant homologuée pour le 

traitement et la maîtrise de la mouche des cornes.

La solution à verser DECTOMAX' est également efficace contre les vers. Elle est 

maintenant approuvée pour la maîtrise durable d’encore plus de vers d’importance 

économique. Et la solution à verser DECTOMAX' offre 42 jours de protection contre le 

ver du poumon.

line protection toute la saison

Non seulement la solution à verser DECTOMAX' protège-t-elie vos bovins, mais elle 

vous permet en plus d’avoir l’esprit tranquille toute la saison grâce à notre 

Programme de satisfaction à 100 % contre les poux ET les vers2. Elle vous procure 

aussi toute la souplesse d’une période de 28 jours pour 

.regrouper des animaux traités. Vous voulez en savoir 

davantage ? Consultez votre vétérinaire, appelez-nous 

»au 1-888-234-6060 ou visitez notre site 
web à w w w.pfizerah-canada.com

Encore p lus de puissance pour 

triom pher des poux et des vers.

rill's (l uppiiuT k' n im iu'iiu'iil 

•i-ll ili'pu is l‘) ans.

Pour préserver 
la santé de 

'industrie bovine
Partenaire du

usai

n=yiçu= h u=y
La puissance pour triom pher des poux

Marque de commerce de Pfizer Products Inc Pfizer Canada Inc., licencié. La solution à verser DECTOMAX est approuvée pour la maîtrise durable des 
poux broyeurs (Damalinia bovis) et des poux suceurs (Linognallms vituli et Soloi,iopotcs capillatus) chez les bovins A l'exclusion du ver du poumon.
4H et le logo 4 H sont des marques déposées du Conseil des 4-H du Canada.

http://www.pfizerah-canada.com


Financement
GILBERT LAVOIE, YVON PROULX*

La financière agricole du Québec et 
la modernisation des outils financiers

L
e 16 juin dernier, le ministre de 

l’Agriculture des Pêcheries et de 

l’Alimentation du Québec, M. Rémy 

Trudel, déposait à l’Assemblée nationale 

un projet de loi en vue de créer la Finan­

cière agricole du Québec et moderniser 

les outils financiers. Ce projet de loi fait 

suite aux orientations prises lors de la 

Conférence sur l’agriculture de 1998 et 

du Rendez-vous des décideurs de 1999.

Du côté de l’UPA, ce projet fait ac­

tuellement l’objet d’une consultation au­

près des producteurs. Au total, plus de 

cinquante journées/soirées de consulta­

tion seront tenues au courant des mois de 

septembre et octobre. Suite à cette 

consultation, les producteurs prendront 

position sur le projet lors du Congrès gé­

nérale de l’UPA qui se tiendra au début du 

mois de décembre prochain.

Le présent article a pour objet de 

présenter les principaux changements ap­

portés par le projet de loi portant sur la 

Financière agricole et la modernisation 

des outils financiers, soit :

- le CSRA et les programmes complé­

mentaires;

- la Financière agricole du Québec;

- l’enveloppe prédéterminée.

LE CSRA ET LES PROGRAMMES 
COMPLÉMENTAIRES 
Un nouveau concept de 
sécurité du revenu

La modernisation des outils financiers in­

troduit un concept de sécurité du revenu 

basé sur deux lignes de défense, soit le 

CSRA et les programmes complémentai­

res qui incluent l’ASRA pour les produc­

tions actuellement couvertes par ce pro­

gramme.

Cet agencement CSRA/pro- 

grammes complémentaires, en plus 

d’être accessible à l’ensemble des produc­

tions, permet à la fois de maintenir la no­

tion de coût de production et d’offrir une 

meilleure protection contre les attaques 

commerciales.

LA PREMIÈRE LIGNE 
DE DÉFENSE : LE CSRA

Le CSRA ça touche qui?

Le CSRA sera accessible à toutes les en­

treprises agricoles. L’ensemble des pro­

ductions agricoles seront éligibles à des 

contributions de la Financière à l'excep­

tion de celles couvertes par la gestion de 

l’offre.

Le CSRA, c’est quoi?

Le CSRA est un programme de sécurité 

du revenu où les entreprises agricoles 

peuvent déposer de l’argent chaque année 

dans un compte individuel et recevoir, en 

contrepartie, des contributions de la So­

ciété. L’objectif de ce compte est de per­

mettre aux entreprises de gérer, sur une 

base individuelle, les premières variations 

de revenu occasionnées par le marché. Le 

CSRA est un programme similaire au 

CSRN. Les dépôts seront réalisés en fonc­

tion des ventes nettes admissibles (VNA) 

de l’entreprise. Les VNA c'est la différence 

entre les ventes de produits agricoles (ex. 

veaux de grain) de l'entreprise et ses 

achats de produits agricoles (ex. céréa­

les).

Actuellement, le projet déposé à l’Assem­

blée nationale prévoit que la participation 

financière de la Société pourra atteindre 

un maximum de 6 % des VNA. Cette par­

ticipation sera annuelle et conditionnelle 

à une contribution équivalente de l’entre­

prise dans son compte CSRA. Selon cette 

formule, le montant maximum que le 

producteur pourra déposer dans son 

compte s’élèvera à 12 % des VNA (6 % So­

ciété, 6 % producteur). L’UPA considère 

qu’il serait plus approprié de réduire les 

contributions des entreprises agricoles de 

6 % à 3 % afin de préserver le partage du 

risque à 1/3 producteur, 2/3 état comme à 
l’ASRA. À cet égard, des discussions sont 

toujours en cours avec le gouvernement. 

L’objectif poursuivi par l’UPA est d’assu­

rer une couverture nette équivalente à 

celle des programmes actuels.

EXEMPLE DE CALCUL DES VNA 
- VEAUX DE GRAIN (%/TÊTE)

Vente de produits
admissibles

Vente de veaux de grain.......... ..525

Vente de veaux rejetés............ ....2
Total vente.............................
- Achat produits admissibles

..527

Coûts aliments (portion céréale) .130
Achat de veaux....................... ..200
Total achats........................... ..330
VNA...................................... -197

Un exemple de dépôt basé sur 

les ventes nettes admissibles est présenté 

ci-après pour le veau de grain.

Par ailleurs, les retraits seront établis sur 

la base du revenu global de l'entreprise. 

Notons que les céréales auto-consom­

mées actuellement couvertes par l’ASRA 

bénéficieront aussi de la protection offer­

te par le CSRA.

LA DEUXIÈME LIGNE DE 
DÉFENSE : LES PROGRAMMES 
COMPLÉMENTAIRES

Objectif des programmes 
complémentaires

Les programmes complémentaires ont
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pour fonction d ’offrir une couverture là 

où le C SR A  est insuffisant pour couvrir le 

risque historique. Ils perm ettent de 

m aintenir la notion de coûts de produc­

tion dans le program m e de sécurité du 

revenu.

ACCESSIBILITÉ 

AUX PROGRAMMES 
COMPLÉMENTAIRES

Les program m es com plém entaires sont 

des program m es collectifs et sont accessi­

bles à l'ensem ble des productions m oyen­

nant trois conditions :

- Le risque historique caractérisant une 

production est m esurable sur une base 

objective (exem ple : base du coût de pro­

duction) et il nécessite une couverture 

supérieure à celle offerte par le C SR A .

- C ette production affiche une m ise en 

m arché ordonnée et efficace.

- C ette production est organisée de m a­

nière à obtenir un prix optim um sur le 

m arché.

L’AS RA

Pour les productions actuellem ent à 

l’A SR A , le program m e est reconduit. Tou­

tefois, la com pensation sera ajustée afin  

de tenir com pte des bénéfices offerts par 

le C SR A . L’objectif est de m aintenir le 

m êm e niveau de com pensation entre 

l’A SR A actuelle et le C SR A plus l’A SR A  

« com plém entaire ». U n exem ple pour 

le veau de grain , A SR A actuel versus 

C SR A  plus A SR A  com plém entaire est pré­

senté ci-après.

LA FINANCIÈRE AGRICOLE 

DU QUÉBEC 

Organisation
La Financière agricole du Q uébec est 

une Société d 'É tat qui regroupera les ac­

tiv ités de la SFA et de la R A A Q . E lle sera 

adm inistrée conjointem ent par les pro­

ducteurs et le gouvernem ent du Q uébec. 

Le C .A . sera com posé de 11 m em bres 

dont cinq représentants désignés par 

l'U PA . Le président du conseil sera choisi 

parm i les représentants de l’U PA . D e plus, 

un PD G sera désigné par le gouverne­

m ent après consultation de l’U PA . Il aura 

pour rôle de veiller à l’application des dé­

cisions du C .A .

POUVOIRS DE LA FINANCIÈRE

La Financière :
- adm inistrera les outils financiers;

- établira les critères et conditions de par­

ticipation aux program m es;

- pourra développer de nouveaux pro­

gram m es com plém entaires correspon­

dant aux besoins spécifiques des diffé­

rents secteurs de production;

- pourra créer des filiales;

- pourra participer financièrem ent à des 

projets d ’investissem ent dans les secteurs 

agricole et agroalim entaire;

- pourra exécuter tout m andat connexe à 

sa m ission qui lui est confié par le gou­

vernem ent en autant que les frais soient 

supportés par ce dernier;

- pourra prendre entente sur le transfert 

d ’inform ation avec le M A PA Q , l'U PA , ses 

affiliés (entente sujette à l’approbation de 

la C om m ission de l’accès à l’inform a­

tion).

L’ENVELOPPE PRÉDÉTERMINÉE

La nouvelle Société disposera des sources 

de financem ent suivantes :

- une enveloppe prédéterm inée du gou­

vernem ent du Q uébec;

- les m ontants versés par le gouverne­

m ent fédéral au gouvernem ent du Q ué­

bec pour la protection du revenu agrico­

le;

- les économ ies de gestion et ses surplus, 

s’il y a lieu.

Selon nos calculs ces som m es perm et­

tront de répondre aux besoins actuels et 

de dégager une m arge de m anœ uvre pour 

rencontrer les objectifs de croissance 

fixés lors du R endez-vous des décideurs. 

Le som m aire des sources de financem ent, 

des besoins m onétaires et de la m arge de 

m anœ uvre est présenté ci-après. ^

* économ istes, D irection recherche et politique 

agricole, U PA

FONCTIONNEMENT DE L’ASRA ET DU CSRA

Exemple veaux de grain ($/tête)

ASRA actuelle

Revenu stabilisé 625

Vente de veaux de grain 525 

Compensation 100 +

+

Dépôt CSRA et ASRA complémentaire

625 Revenu stabilisé

525 Vente de veaux de grain

24 Dépôt CSRA (modèle)

76 Compensation 
(ASRA complémentaire)

ÉVALUATION DES RESSOURCES ET DES BESOINS 2001/2008
SOURCES DE FINANCEMENT

Gouvernement du Québec Enveloppe prédéterm inée 300 M  $/an

Gouvernement fédéral Enveloppe de base 73 M  $/an

Program m e A C R A 33 M  $/an

Financem ent total 406 M  $/an

BESOINS ESTIMÉS 2001/2008

Opérations 38 M  $/an

Programmes Financem ent agricole 41 M  $/an

A ssurance récolte 27 M  $/an

Sécurité du revenu 287 M  $/an

B esoins totaux 393 M  $/an

M arge de m anœ uvre 13 M  $/an

B O V IN S D U Q U ÉB EC / O C TO B R E-N O V EM B R E 2000
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O rig in e  d e  la  ré fo rm e

L
’id ée d e m o d ifie r la m an ière d e sé­

cu rise r les rev en u s d es p ro d u c­

teu rs e t p ro d u c trices ag rico les d u  

Q u éb ec rem o n te au  d éb u t d e la d écen n ie  

9 0 q u an d fu t in tro d u it le co n cep t d u re­

v en u  g lo b a l d e l’en trep rise  ag rico le  p ar le  

g o u v ern em en t féd éra l au m o m en t d e la 

c réa tio n d u  p ro g ram m e « C o m p te d e  s ta­

b ilisa tio n  d u rev en u n et » o u C S R N . À  

l’ép o q u e , l'U P A  n ’a p as v ra im en t so u scrit 

à ce p ro g ram m e, n 'y  ad h éran t q u e p o u r 

les p ro d u c tio n s h o rtico les co m estib les. 

C e p ro g ram m e ap p araissa it in co m p le t e t 

in su ffisan t p o u r rép o n d re à l’en sem ble  

d e n o s b eso in s.

E n 1 9 9 3 , d an s u n  co n tex te d e d és­

en g ag em en t d e l’É ta t e t d ’ad o p tio n d e 

n o u v elles règ les au  reg ard d u co m m erce 

in te rn a tio na l, le co n g rès g én éra l d em an­

d a it à l'U P A d e réex am in er les o rien ta ­

tio n s à  m o y en e t lo n g  te rm e d e la  sécu ri­

té d u rev en u . E n 1 9 9 4 , u n e co n su lta tio n  

d es m em bres a rév é lé q u e , m alg ré ces 

co n tra in tes , les p ro d u c teu rs e t les p ro ­

d u c trices ag rico les d u  Q u éb ec ten a ien t à  

co n serv er l’A S R A  co m m e p rin c ip a l v éh i­

cu le d e stab ilisa tio n , to u t en estim an t 

n écessa ire d e p o u rsu iv re la ré flex io n su r 

la q u estio n d e la s tab ilisa tio n d u rev en u  

g lo b al, n o tam m en t p o u r p ro tég er les re­

v en u s d e to u s les p ro d uc teu rs  ag rico les.

A u co u rs d e l’an n ée 1 9 9 6 , l'U P A  

s ’est ap p liq u ée à d éfin ir p lu s co n crè te­

m en t ce q u e p o u rrait ê tre u n  p ro g ram m e 

d e stab ilisa tio n d u rev en u g lo b a l d e l’en ­

trep rise ag rico le p lu s sa tisfa isan t q u e le 

C S R N . C 'est ce trav a il q u i a co n d u it à  

l’é lab o ra tio n  d u p ro je t d e P ro g ram m e d e 

s tab ilisa tio n  d u  rev en u im p o sab le (P S R 1 ), 

p ro je t q u i a é té ab o n d am m en t d iscu té à  

l’in té rieu r d e l'U P A  e t d o n t p lu sieu rs é lé­

m en ts o n t é té re ten u s d an s le p ro jet so u ­

m is au jo urd ’h u i à la co n su lta tio n .

E n 1 9 9 8 e t en 1 9 9 9 , lo rs d e la 

C o n féren ce su r l’ag ricu ltu re e t d u R en­

d ez-v o u s d es d éc id eu rs , p résid és p ar le 

p rem ier m in istre L u cien B o u ch ard , la 

n écessité d e m o d ern ise r les o u tils fin an­

c ie rs e t d ’o b ten ir u n en g ag em en t à lo n g  

te rm e p o u r le fin an cem en t d es p ro g ram ­

m es o n t é té id en tifiés co m m e d es co n d i­

tio n s essen tie lles d u d év e lo p p em en t d u  

sec teu r.

E n fin , en  d écem b re 1 9 9 9 , l'U P A  in ­

scriv ait d an s so n P lan d e d év e lo p p em en t, 

u n e  o rien tation  v o u lan t q u e la  m ise à  jo u r 

d es p ro g ram m es v ise d eu x  o b jectifs  fo n d a­

m en tau x , so it : d e sécu rise r le rev en u d e 

l’en sem b le d es p ro d u c tio n s ag rico les e t, 

d e d éfin ir u n  m o d e d e so u tien s ’ap p u y an t 

su r la n o tio n  d e co û t d e p ro d u c tio n .

Im p lica tio n s d es p ro d ucteurs d an s la 

g estio n d e leu rs o u tils d e d év e lo p p em en t

A u co u rs d es d ern iè res an n ées, les 

p ro d uc teu rs e t les p ro d u c trices o n t ex­

p rim é, à m ain tes o ccasio n s, le so u h ait 

q u e les p ro g ram m es e t serv ices o ffe rts  

p ar l’É ta t s ’a ju sten t p o u r rép o n d re d a­

v an tag e à leu rs b eso in s rée ls. A u d ern ie r

C o n g rès g én éral, lo rs d e l’ad o p tio n d e 

so n p lan d e d év e lo pp em en t, l’U P A s ’est 

d o n n ée co m m e o rien ta tio n d e « d év e lo p ­

p er d av an tag e sa cap ac ité d ’an ticip er 

l'av en ir p o u r év ite r le d ém an tè lem ent 

d es o u tils s tra tég iq u es ex istan ts , e t fav o­

rise r u n e p lu s g ran de im p lica tio n d e la  

p ro fessio n  d an s l’o rien ta tio n  e t la  g estio n  

d e serv ices au x p ro d u cteu rs , lo rsq u e  

ceu x -ci en  o n t ex p rim é le b eso in . »

P lu sieu rs g ro u p es sp éc ia lisés o n t 

d é jà en trep ris d e s ’in v estir p lu s d irecte­

m en t d an s les serv ices o ffe rts au x p ro ­

d u c teu rs. M en tio n n o n s la p artic ip atio n  

d es p ro d uc teu rs  d an s le C en tre d 'in sém i­

n a tio n artific ielle d u Q u éb ec , le C en tre  

d e rech erch e en acéricu ltu re , (C en tre  

A C E R ), le C en tre d e d év e lo p p em en t d u  

p o rc d u Q u éb ec , e tc .

L a m ise en p lace d e lieu x d e 

co n certa tio n  e t d e  d éc is io n  en tre l’É ta t e t 

d ifféren ts ac teu rs éco n om iq ues n ’est p as 

n o u v elle  à l’U P A . L a c réatio n  d u C o n se il 

p o u r le d év e lo p p em en t d e l’ag ricu ltu re  

d u Q u éb ec , en 1 9 9 6 à la su ite d ’u n e en ­

ten te in te rv en u e en tre l’U P A  e t A g ricu l­

tu re e t A g ro a lim en taire C an ad a , en est 

u n ex em p le. P arallèlem en t à ce la , d ’au ­

tres ac teu rs éco n om iq ues se d o taien t d e  

lev ie rs d e d év elo p p em en t q u i alla ien t 

av o ir d es im p ac ts p o sitifs . L a c réatio n  d u  

P o n d s d e so lid arité d e la F éd éra tio n  d es 

trav a illeu rs d u Q u éb ec illu stre d ’a illeu rs 

très b ien ce p h én o m èn e . S o u lig n o n s q u e  

d ep uis 1 9 9 1 , l’U P A  est im p liq u ée en p ar­

ten aria t av ec la F T Q , d an s la g estio n d u  

F o n d s ag ro fo restie r.

L e co n sen sus é tab li lo rs d u R en­

d ez-v o u s d es d éc ideu rs , en  m ars 1 9 9 9 , en  

v u e d ’ex am in er l’id ée d ’u n e so cié té , te lle 

q u e L a F in an c iè re ag rico le d u Q u éb ec , 

est l’ab o u tissem en t d ’u n ch em in em en t 

e t d 'u n e réflex io n  d e p rès d e d ix  an s d e la  

p art d es p ro d u cteu rs et p ro d uctrices  

ag rico les. ^

*  éco n o m iste , D irec tio n  rech erch e e t p o litiq u e 

ag rico le , U P A

.......... *  ........................... ' ± ; ; /, t

Exemple d’application CSRA et programmes complémentaires 
en production bovine ($/tête)

A S R A  ac tu e lle

V eau x

d ’em b o u ch e

B o u v illo n s V eau  

d e g ra in

V eau  

d e la it

R ev en u stab ilisé 8 1 5 1 4 0 0 6 2 5 8 5 0

- R ev en u d e  v en te 4 6 2 1 2 5 0 5 2 5 7 5 0

C o m p en sa tio n 3 5 3 1 5 0 1 0 0 1 0 0

- D ép ô t C S R A  (1 2  % ) 5 8 6 0 2 4 3 6

=  A S R A  co m p lém en taire 2 9 5 9 0 7 6 6 4

B O V IN S D U Q U É B E C / O  C  T  O  B R E -N O  V  E M  B  R E 2 O  O  ü



A B ATT A G E

ANIMAUX 

D'UN AN

ce 'so

ANIMAUX

FINITION
VEAUX

nous disnosonside programmes
_ ■ » . .       ■ a  _ X X- * X «I!

à nos bovins

tr

1 !

Pour nos activités d’engraissement

STRATÉGIES D’IMPLANTATION POSSIBLES

ACÉTATE DE TRENBOLONE/

Estradiol
FIALGRO
n*tmn

KLM  (POUR lli BOUVHIOM UUltMiNT)

t Adapté du GRIFFIN, Dec et Terry Mader. NEBGU1DE, « Beef Cattle Implant 
Update », < www.lanr.uiil.edu/pulM/Ilee0j6l234.hiiii >. Institute of Agriculture 
and Natural Resources, University of Nebraska, Lincoln.

et la plupart font appel à

RALGRO*.

N
os programmes d’engraissement sont conçus en 
fonction des catégories de bovins que nous élevons 
et des besoins de nos clients. Quoi de plus normal, 

donc, que de disposer de programmes d’implantation 
variés qui nous aident à atteindre nos objectifs 
d’engraissement de façon rentable. Nous administrons 
à nos bovins de boucherie des implants d’acétate 
de trenbolone à divers intervalles, selon la date prévue 
de la mise en marché et le degré de finition voulu. 
RALGRO*, administré aux animaux à leur arrivée au 
parc d’engraissement, nous permet de parvenir à 
un équilibre entre le classement des carcasses et 
la performance. De plus, il nous aide à maintenir à un 
bas niveau le nombre d’animaux se montant les uns 
les autres. RALGRO* nous aide à élever des bovins qui 
conviennent à nos clients et à rentabiliser nos activités.

Schering-Plough Santé Animale
Division do SCHERING CANADA INC.

Pointe-Claire (Québec) H9R 1 B4

• Hait  ,no est une marque déposée de Sehering Canada inc. 

RAL002-98F-J

POUR UN BON DEPART!

RALGR#
MPLANTS DE ZÉRAIMOL CCPP, I n Hcr Soutien de

Can ad a

http://www.lanr.uiil.edu/pulM/Ilee0j6l234.hiiii
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No u v e a u  s e mo ir

Le m eilleur outil pour le

semis direct
Plantes fourragères, céréales, 

légumineuses
•

Fabriqué au Q uébec pour

N O S SO LS
•

ém ergence jusqu'à 

50% supérieure

économ ie jusqu'à 

100$ / hectare
(tem ps, sem ence, travail...)

•
Contrôle de profondeur 

à ± 1/4 pouce
(ajustement ultra-rapide)

•
Suspension Hydraulique
(Chaque unité de sem is suit les 

ondulations du terrain, avec une 

pression constante)

•
Réservez tôt - 10% escompte

(sur les 10 prem iers sem oirs com m andés)

•
Prix spécial 

C lub de conservation

Ferm e P.H . Bélanger
180 de la Frontière O uest 
ftivicrc Bleu, G 0L 280

Tel. : (418) 893-2855  

Téléc. : (418) 893-1450  

uiunu.bel-techagri.com

20 ans d'expérience 
Sylvio Tessier 
Tel. : (204) 269-5823  

Téléc. : (204) 261-7363  

stagritech@home.com

V
HÉLÈNE BOIVIN*

1999-2000

Près de 600 projets

l’aube du troisième m illénaire, les 

investissem ents dans le secteur 

agricole continuent de s’accroître 

de façon im portante. En 1999-2000, la So­

ciété de financem ent agricole a répondu à 

plus de 7 000 dem andes d’em prunt totali­

sant, pour l’ensemble du secteur agricole, 

822 m illions de dollars. A insi, l’élargisse­

m ent des activités adm issibles, notam m ent 

l’agriculture à tem ps partiel de m êm e que 

le relèvement du m ontant m axim um de 

prêt, a certainem ent contribué à cette aug­

m entation. La production bovine a profité 

de ce contexte favorable aux investisse­

m ents, avec près de 600 prêts autorisés par 

la Société et 42 m illions de dollars de finan­

cem ent, un bond de 23 % par rapport à 

l’année précédente.

Les régions du Centre-du-Québec, 

avec 7,4 m illions de dollars, de la M ontéré- 

gie, avec 6,9 m illions de dollars, et de l’A bi- 

tibi-Tém iscam ingue, avec 5,5 m illions de 

dollars, ont obtenu près de la m oitié des 

m ontants consentis dans le secteur.

La production de veaux d’em bouche

Répartition des prêts accordés par la 
Société de financement agricole en 

1999-2000 dans les productions bovines

Région administrative Nombre Montant (M$)

Bas-Saint-Laurent 48 2,5

Saquenay-Lac-Saint-Jean 19 1,1
Québec 9 0.6

Mauricie 21 3,3

Estrie 71 4,2

Outaouais 48 2.4

Abitibi-Témiscaminque 74 5,5
Gaspésie-îles-de-la-Madeleine 17 0.8

Chaudière-Appalaches 74 5,2

Lanaudière et Laval 12 1,0

Laurentides 12 0.6

Montéréqie 71 6,9

Centre-du-Québec 90 7,4

Total 566 41,5

accapare encore une grande part du finan­

cem ent accordé par la Société, avec 24,5 

m illions de dollars. Les entreprises de 

veaux lourds ont investi de façon substan­

tielle cette année, soit des m ontants qui to­

talisent 4,8 m illions de dollars pour la pro­

duction de veaux de grain et 6,8 m illions 

pour celle de veaux de lait. Les parcs d’en­

graissem ent ont em prunté pour leur part 

plus de 5,3 m illions de dollars. Plus du tiers 

de tous les m ontants consentis dans ce sec­

teur, soit 14,4 m illions de dollars, l’ont été 

à des entreprises bovines dont les exploi­

tants occupent un em ploi à l’extérieur. Cet­

te proportion sem ble assez stable depuis 

que le program m e est accessible aux entre­

prises à tem ps partiel.

DES FERMES EN EXPANSION?

D epuis cinq ans, les em prunts effectués 

dans ce secteur servent m ajoritairem ent à 

l’expansion ou au renouvellem ent des ac­

tifs. En 1999-2000, cette tendance s’ob­

serve encore puisque près de 60 % des 

m ontants, soit 24 m illions de dollars, se­

raient destinés à l’achat de ferm es et à la 

construction de bâtim ents. O n note une 

croissance régulière de l’actif m oyen des 

entreprises bovines, qui serait de l’ordre du 

dem i-million de dollars pour les em prun­

teurs cette année. Les producteurs de 

veaux d’em bouche présentent de leur côté 

un actif m oyen de 408 000 $ et un avoir net 

m oyen de 45 % . L’actif m oyen des parcs 

d ’engraissem ent qui ont em prunté en 

1999-2000 atteindrait quant à lui 1,4 m il­

lion de dollars m ais avec un avoir net plus 

faible, soit de l’ordre de 30 % . Ces dernières 

entreprises sont donc plus spécialisées et 

ont davantage recours au levier financier 

pour assurer leur développem ent. ^

BO V IN S D U Q U ÉBEC / O CTO BRE-N O V EM BRE 2 O U O

M U A , agente de recherche, D irection de la re­
cherche et de la planification 

Société de financem ent agricole

mailto:stagritech@home.com


Puissantes 
Solutions 

Pour Un Monde 
Compact

ms

■

exempt de

Nouveautés Kubota
■BBEBSBUBean

En silence et en douceur avec plus de 
puissance et de manoeuvrabilité.

Demandez et vous recevrez.
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Année après année, nous cherchons à 
améliorer nos tracteurs qui sont les chefs de 
file de l’industrie. Et nos nouveaux M-110 et 
M-120 ne font pas exception.

Nos moteurs diesel 5 cylindres, à injection 
directe avec une course longue, équipés d’un 
turbo antipollution sont plus puissants et 
permettent de mieux tirer grâce à leur 
remontée de couple allant jusqu’à 45 %.

Avec notre transmission powershift 8-vitesses 
à double gamme donnant 16 vitesses avant et 

16 vitesses arrière, plus 
un microprocesseur qui 
contrôle les changements 
de vitesses sur simple 
pression d’un bouton, 
vous obtenez des 
changements rapides et 

en douceur des vitesses dans toutes les 
conditions de travail.

Le système d’engrenage Bevel de Kubota 
donne une meilleure traction aux roues 
avant. Et lorsque l’angle de braquage est 
supérieur à 35 degrés, le système Bi-Speed 
fait tourner les roues avant deux fois plus 
vite que les roues arrière pour des virages 
plus serrés et plus faciles. Ces deux systèmes 
sont exclusifs à Kubota.

À l’intérieur de la cabine, le confort de 
l’opérateur est accru. La réduction du niveau 
de bruit et de vibration, l’accroissement de 
25 % de la surface vitrée pour une meilleure 
visibilité et l’agrandissement de la cabine de 
20 % y contribuent. Parmi les caractéristiques 
de série, notons la chaufferette, l’air climatisé, 
le siège de luxe ajustable qui pivote de 15 
degrés vers la droite et de 30 degrés vers la 
gauche ainsi que la radiocassette stéréo.

Nous sommes fières de ce que nous avons 
accompli. Imaginez maintenant tout ce que 
vous ferez avec ces tracteurs.

vibrations et avec une réserve 
dé couple impressionnante.

La transmission Powershift 
16X16 avec un seul levier 
incluant les gammes de vitesses 
lentes et rapides. Une bonne 
capacité du système hydraulique 
pour satisfaire aux travaux les 
plus exigeants. La facilité 
d’entretien et finalement la 
réputation enviable des produits 
Kubota»

Stéphane Bélanger

Les Entreprises Antonio Laporte

Joliette, Québec

Divers plans de location et le finacement de Kubota sont disponibles. 

Communiquez avec votre concessionnaire local en appelant :

Drummondville (QC) : (819) 478-7151 • Markham (ON) : (905) 475-1090 • C.-B. : (604) 940-6061 

Ou visitez notre site web : www.kubota .ca

Pour chaque tracteur vendu Kubota Canada fera un don à Jeunesse J’écoute

http://www.kubota


G estion économ ique W V E A U X D E G R A IN 

R É A L D A IG L E *, G E N E V IÈ V E M O R IN **, D O M IN IK  D E SR O SIE R S***

L es secrets du  groupe de tête

our le veau de grain , les en trepri­

ses du groupe de tête se dém ar­

quent des autres par certains fac­

teurs clés : des entreprises un peu plus 

grosses, un gain de poids quotid ien supé­

rieur, un m eilleur taux de conversion ali­

m entaire , des coûts de concentrés par kg 

de gain p lus bas, des frais vétérinaires et 

de m édicam ents m oindres et une 

m eilleure classification des veaux vendus.

L a Fédération des syndicats  de ges­

tion agrico le du Q uébec (FSG A Q ) a réali­

sé pour la quatrièm e année consécutive 

une analyse de groupe provinciale sur le 

veau de grain . Sur un to tal de 13 entre­

prises participantes, neuf d ’en tre elles 

sont spécialisées (c’est-à-d ire qu ’au 

m oins 75 %  du produit bru t provient de 

l’activ ité veaux de grain) et ont été rete­

nues pour la présente analyse. D es grou­

pes de tête et de fin ont été form és selon 

la ren tabilité  spécifique de l’activ ité veaux 

de grain .

R É SU L T A T S É C O N O M IQ U E S  

L e tab leau 1 nous indique que le groupe 

de tête obtien t une m arge sur achat p lus 

faib le que celle du groupe de fin , ceci à 

cause des coûts d ’achat des veaux qui 

sont beaucoup plus élevés. E n effet, le 

groupe de tête a acheté des veaux beau­

coup p lus lourds (144 livres versus 117 li­

vres, T ableau 4) et a payé 0,11 $ de plus 

par livre. Par contre, il a rattrapé cet écart 

en ayant des charges variab les beaucoup 

m oins élevées. E n som m e, les m arges sur 

les charges variab les se sont avérées à peu 

près identiques entre les deux groupes 

m algré leurs m odes d ’opération fort d iffé­

ren ts. T outefo is, le groupe de tête s’est 

largem ent d istingué au niveau des char­

ges fixes de sorte que sa capacité de rem ­

boursem ent est supérieure de 60 $/veau , 

ce qui est considérable.

U N E Q U E ST IO N D E T A IL L E !

L es en treprises du groupe de tête sont en  

m oyenne p lus grosses que celles du  grou­

pe de fin , so it 149 veaux de p lus en inven­

taire en m oyenne (Tàbleau 2). E n 1999, 

elles ont produit près du double de veaux. 

L’im pact se fait sen tir surtout sur des ra­

tios com m e le nom bre de veaux produits 

par U T P (unité de travail personne). P lus 

de veaux par U T P signifie autom atique­

m ent plus de revenu brut et de fortes 

chances de bénéfice accru par personne.

■E ÏÏE B SF

A u tableau 2 , on peut voir un écart consi­

dérable entre les coûts des salaires et re­

traits personnels par veau produit.U ne 

petite nuance doit cependant être appor­

tée ici; les entreprises du groupe de tête 

ont eu recours à l’élevage à forfait dans 

une proportion p lus grande que le groupe 

de fin . C ela a contribué légèrem ent à aug­

m enter les ratios par U TP.

L ’im pact de la taille des élevages se 

fait sen tir aussi au n iveau des charges gé­

nérales (assurance, taxes, adm inistration

R ésultats économ iques de l’activ ité veaux de grain

T ête

($/veau)
F in É cart

V entes et variations d ’inventaires 596 586

A chats de veaux -278 -226

M arne sur achat 318 360

A S  R A net 43 57

A utres revenus aénéraux 4 6

P roduits d irects totaux 365 422 57
Poudre de lait 25 49 24

C éréales, m inéraux et supplém ents 121 140 19

V étérinaires et m édicam ents 17 32 15

A utres charpes variab les 55 56 1

C harges variab les totales 218 277 59
M arge sur charges variab les 147 145 -2
C harges générales (avant salaires,

am ort, et in t. M L T ) 23 42 19

R etraits personnels et salaires 25 64 39
C apacité de rem boursem ent 99 39 -60
- Paiem ents (capital et in térêts) 16 20 4

Solde d isponible pour investir 83 19 -64

■M A i'ur
Structure d ’entreprise

T ête F in É cart (% )

N om bre m oyen de veaux en inventaire 456 307 -33

N om bre de veaux produits 1 180 604 -49

V eaux produits/U T P 779 432 -45

A ctif bâtim ent et équipem ent

Par veau produit ($) 182 200 10

il O  V  I N  S O U Q U É B E C / O C T O B R E -N O V E M BR E 2 0 0  0



C ritè re s  te c h n ic o -é c o n o m iq u e s

T ê te F in É c a rt (% )

Gain de poids quotidien (Ib) 3,21 2,51 -22
Rotation des inventaires/an 2,6 2,0 -23
Conversion alimentaire alobale 3,29 3,47 + 5,5
Poudre de lait/veau (kq) 13,2 25,3 + 92
Céréales/veau (kq) 522 525 0
Suppléments/veau (ko) 143 181 + 27
Ratio céréales/suoDléments 3,6 2,9 -19
Taux de mortalité (%) 5,5 9,8 + 78

M is e  e n  m a rc h é

T ê te F in É c a rt

Poids moyen d’achat (Ib) 144 117 -27
Poids moven de vente (Ib) 595 586 -9
Gain par tête (Ib) 451 469 + 18
Prix moven d’achat ($/lb) 1,77 1,68 -0,09
Prix moven de vente ($/lb) 0,97 0,96 -0,01
% des ventes A1 et A2 76,5 62,7 -18

et autres charges du genre). Le tableau 1 

montre des économies d’échelle impor­

tantes pour le groupe de tête. Bien sûr, il 

n'y a pas que la taille qui compte. La ca­

pacité de gérer à coût minimum aide aus­

si à obtenir de bons résultats financiers. 

Quant aux coûts des investissements, l’é­

cart n’est pas très grand entre les deux 

groupes, mais il est à l’avantage des plus 

grosses entreprises.

E F F IC A C IT É  T E C H N IQ U E  
E T  C O M M E R C IA L E

En plus des considérations de structure, 

les critères d'efficacité technique et com­

merciale présentent des écarts impor­

tants (Tableaux 3 et 4). Tout d'abord, et 

probablement le critère technique le plus 

important, le gain de poids quotidien pré­

sente un écart de 22 % entre les deux 

groupes. Un gain quotidien élevé signifie 

une rotation des inventaires supérieure, 

donc plus de viande produite par les mê­

mes infrastructures. Un gain quotidien 

élevé correspond aussi généralement à 

une meilleure conversion alimentaire 

(5,5 % d’écart en faveur du groupe de 

tête). Qu'est-ce qui fait que le groupe de 

tête a de si bons résultats? On pourrait 

avancer plusieurs hypothèses : des veaux 

plus lourds et de meilleure qualité à 

l’achat, des lots en meilleure santé font 

que les veaux profitent mieux (les frais

vétérinaires et le taux de mortalité du 

groupe de tête sont d’ailleurs moindres), 

une meilleure classification des carcasses 

et probablement bien d’autres facteurs 

plus difficiles à mesurer.

Selon les observations faites dans 

l’analyse de groupe de la FSGAQ, les fac­

teurs ci-haut mentionnés contribuent à 

produire des résultats économiques nette­

ment supérieurs pour le groupe de tête. 

Même si l’échantillon plutôt réduit de 

producteurs ne permet pas d’affirmer que 

les caractéristiques du groupe de tête 

constituent la recette infaillible du succès, 

ils représentent néanmoins une référence 

fort utile et d’une grande valeur pour qui­

conque exerce cette profession.

NB : Les groupes sont constitués 

uniquement à partir d’entreprises spécia­

lisées dans la production de veaux de 

grain. Le groupe de tête est constitué de 

quatre entreprises ayant le meilleur 

RST/UTP et le groupe de fin est constitué 

des cinq autres entreprises. RST/UTP si­

gnifie revenu standardisé du travail par 

unité de travail personne. C’est une forme 

de standardisation du bénéfice qui permet 

de mettre sur une même base des entre­

prises d’endettement, de taille et de struc­

tures de main-d’œuvre différentes. ^

•conseiller, FSGAQ; ••stagiaire, FSGAQ; 
•••conseillère au SGA Drummond.

D E L A IR

P O U R  E N  F IN IR  A V E C

L 'H U M ID IT E

V E N T IL A T E U R  H R V
S E R R A

E N  P L U S  D 'A P P O R T E R  
U N  C O N F O R T  A C C R U  
A U X  A N IM A U X , L E  S Y S T È M E  
D E L -A IR  D IM IN U E  
C O N S ID É R A B L E M E N T  
L E S  O D E U R S .

L 'a c tio n  c o n tin u e  d e  l'é c h a n g e u r  d 'a ir  
D E L -A IR  e m p ê c h e  l'a c c u m u la tio n  d e s  
g a z  à  l'in té rie u r d e s  b â tim e n ts . S o n  
s y s tè m e  d e  ra d ia te u r p ré c h a u ffe  l'a ir  
p ro v e n a n t d e  l'e x té rie u r, c e  q u i p e rm e t 
u n e  u tilis a tio n  m ê m e p a r te m p s  fro id  
e t h u m id e , s a n s  a ffe c te r le  c o n fo rt d e s  
a n im a u x . L 'h u m id ité , l'e n n e m i p r in c i­

p a l d e s  a n im a u x  e t d e s  h u m a in s , e s t 
é v a c u é e a u  fu r e t à  m e s u re .

Appelez-nous ou venez 

nous visiter pour 

en connaître davantage 

sur le système unique de 

ventilation DEL-AIR.

É Q U IP E M E N T  
F . B R O D E U R  IN C .
1 5 1 , R a n g  S t-O u rs  
S a in t-C é s a ire , Q c J O L 1 T 0

Téléphone: (450) 469-3115 
Télécopieur: (450) 469-3116 
Sans trais: 1-800-268-7672
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SERGE POUSSIER*

La Filière à Paube du 21e siècle

L
e travail en filière est une dynami­

que de concertation qui permet à 

tous les partenaires d’une industrie 

de se concerter et de se doter d’une straté­

gie d’intervention pour atteindre des ob­

jectifs de croissance. Une telle filière exis­

te au Québec pour le secteur du bœuf de­

puis juin 1992, La Filière du bœuf regrou­

pe autour d’une même table tous les par­

tenaires des secteurs de la production, de 

la commercialisation, de l’abattage, de la 

transformation, de la distribution et détail 

et les représentants gouvernementaux de 

l’industrie du bœuf. L’année 2000 verra la 

venue d’un nouveau plan stratégique d'in­

tervention pour les années 2000-2005.

HISTORIQUE

En novembre 1992, tous les partenaires 

convenaient de la nécessité et de l’urgen­

ce d’agir en concertation pour le dévelop­

pement de l’industrie bovine au Québec. 

Un diagnostic de la situation a permis 

d'élaborer un plan de développement stra­

tégique basé sur des orientations et des 

objectifs communs.

Finalisé en 1994, ce plan identifiait cinq 

cibles stratégiques :

1. augmenter la rentabilité et la compéti­

tivité des entreprises;

2. accroître la proportion de bouvillons 

d’abattage abattus au Québec;

3. développer des produits à valeur ajou­

tée répondant à la demande actuelle et 

future;

4. porter, d’ici cinq ans, le cheptel à 

250 000 vaches et 175 000 bovins en­

graissés et finis au Québec;

5. instaurer et maintenir une véritable 

concertation entre tous les partenaires. 

De 1994 à 1999, plusieurs actions ont été 

entreprises dans différents secteurs de la 

production. Par exemple, en 1996, le MA-

PAQ mettait en place une « Stratégie de 

développement de la production du 

bœuf», qui venait appuyer la Filière par :

- la création d’un réseau de conseillers 

spécialisés en production bovine pour 

augmenter l’encadrement technique, la 

gestion et la vulgarisation;

- l'appui à la génétique par le développe­

ment du Programme d’analyse des trou­

peaux de boucherie du Québec (PATBQ), 

le maintien des stations d’évaluation gé­

nétique des taureaux de boucherie et la 

réglementation sur les taureaux de gé­

nétique supérieure;

- la création d’un réseau de fermes pour la 

gestion et l'économie de la production 

qui permet, via les syndicats de gestion 

agricoles, la collecte de données techni- 

co-économiques;

- l'appui au financement par la mise sur 

pied de coopératives de financement 

permettant aux entreprises de se re­

grouper pour obtenir de meilleures 

conditions;

- l'implantation de l'identification perma­

nente pour le secteur des bovins d’abat­

tage.

La Filière en action
Au fil des ans, la Filière a proposé 

et appuyé plusieurs projets détermi­

nants dont voici les principaux :

- Le Guide des bonnes pratiques agroen­

vironnementales pour la gestion des 

fumiers des bovins de boucherie. Ce 

guide permet de régir la production 

bovine par des enclos d’hivernage exté­

rieurs et la gestion des fumiers solides 

en amas au champ.

- Consolidation des entreprises de bou­

villons d’abattage par l'amélioration 

de la qualité et de l’uniformité du pro­

duit. Ce projet vise à améliorer la qua­

lité et l’uniformité des bouvillons 

d’abattage en développant des outils 

pour favoriser la standardisation du 

bœuf.

- Des projets de recherche en agroenvi­

ronnement. En relation avec le Guide 

des bonnes pratiques, trois projets de 

recherche étudient actuellement une 

meilleure gestion des fumiers solides : 

enclos de faible et haute densité, amas 

de fumier solide au champ.

- L'implantation d’un réseau de collecte

et de diffusion des prix. Ce projet relie, 

en temps réel, les encans et les ache­

teurs de bovins du Québec et de l’exté­

rieur du Québec (www.bovin.qc.ca) et, 

diffuse de l’information et des statisti­

ques sur les prix des bovins.

- L’établissement d’un régime d’appren­

tissage dans l’industrie des viandes rou­

ges. Ce projet en est à sa deuxième an­

née d’opération et consiste à former de 

la main-d’œuvre dans le secteur de la 

transformation de la viande et de l’abat­

tage.

- Monographie sectorielle de l’industrie 

du bœuf au Québec. La monographie 

brosse le portrait de l’industrie du bœuf 

au Québec, ses forces et ses faiblesses 

ainsi que les perspectives et les défis de 

l’industrie (www.agrireseau.qc.ca).

- Vidéo et document d’information sur 

l’amélioration de la qualité et de la san­

té des veaux d’embouche. Ce document 

vidéo présente les concepts et les bonnes 

pratiques de régie d’élevage pour le veau 

d’embouche afin de produire l’animal 

recherché par les parcs.
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O b j e c t i f s  d e  c r o i s s a n c e  d e  l a  F i l i è r e  d u  b o e u f

2 0 0 0 - 2 0 0 5

Production 1999 2005

Vaches de boucherie 215 000 260 000

Bouvillons d’abattaae 88 000 140 000

Bouvillons abattus au Québec 44 000 140 000

E F F I C A C I T É  E T  P R I O R I T É S

Afin d’améliorer son efficacité, en juin 
1998, la Filière modifiait sa structure et 
sa composition en se dotant d’un conseil 
d'administration. Elle regroupe mainte­
nant une quarantaine de représentants et 
représentantes de tous les secteurs de 
l’industrie.

Fuis, en 1999, la Filière du boeuf se 
donnait des objectifs de croissance précis 
(Tableau 1) :
- accroître le cheptel de vaches de bou­

cherie de 20 %;
- augmenter à 75 % la proportion de 

veaux d'embouche engraissés au Qué­
bec;

- abattre 100 % de ses bouvillons produits 

avec une structure d’abattage renouve­
lée;

- augmenter le degré d’autosuffisance en 
viande de boeuf;

- développer et exploiter une niche de 

marché différenciée.

P L A N  S T R A T É G I Q U E  2 0 0 0 - 2 0 0 5

Dans la dernière année, les membres de la 
Table filière du bœuf du Québec ont iden­
tifié et réfléchit sur les principaux enjeux

du 21' siècle pour la production bovine au 
Québec. Ensemble, ils ont déterminé les

orientations stratégiques à prendre, les 
objectifs à se donner ainsi que déterminer 
les moyens pour y parvenir. Cette concer­
tation laborieuse a permis de bâtir le 
« Plan stratégique d’intervention 2000- 
2005 » qui vous sera présenté cet autom­
ne et que vous aurez l’opportunité de lire 

prochainement dans une prochaine édi­
tion. 2

* agr., Secrétaire-coordonnateur de la Filière 
du boeuf.

PHOTO: PIERRE DESRANLEAU/CIAQ

V o t r e  T r o u p e a u  d e  v a c h e s  e s t  u n  b i e n  p r é c i e u x

- ► 6 3 1  l b s

m . l b g .

1 4 3  l b s

ASSOCIATION
CANADIENNE
CHAROLAIS a

ASSOCIATION
CHAROLAIS

DU QUÉBEC
2320 - 41 st Avenue N.E. 

Calgary, AB T2E 6W8 
Tél. (403) 250-9242 
Fax (403) 291-9324 

email: cca@charolais.com 
www.charolais.com

Québeo 
Brigitte Bergeron, secrétaire 

144 Grande Barbue 
St-Césaire, (Qc) J0L 1T0 

Tél. / Fax: (450) 469-2775 
email: charo!ais@endirect.qc.ca

R É S U L T A T S  d u  C - C

1 9 6 8  -  1 9 7 0  P o i d s  M o y e n  C a r c a s s e  
1 9 9 8  -  2 0 0 0  P o i d s  M o y e n  C a r c a s s e

S e l o n  l e  p r i x  m o y e n  e n  A l b e r t a  d e  C a n f a x  p o u r  l a  s e m a i n e  
d u  1 2  m a i  2 0 0 0 .  C ’ e s t  u n  g a i n  d e  $ 2 3 0 / a n i m a l .  *

( * c e t t e  v a l e u r  p e u t  v a r i e r  d ’ u n  t r o u p e a u  à  l ’ a u t r e )

L a  semaine du 12 mai 2000 était r e p r é s e n t a t i v e  des v e a u x  
abattus au cours de la section 1998-2000 du C to C.
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DENISE AUDET*

L e  V ea 444"e  2 1

promotion

UN NOUVEAU PRODUIT

L e « V eau d e g rain  d u Q u éb ec certifié »  

v ien t d e fran ch ir u n e é tap e im p o rtan te . 

O n  sa it d é jà q u e le s p ro d u c teu rs d e v eau x  

d e g ra in , a fin  d ’o ffrir au x  co n so m m ateu rs  

u n p ro d u it d e q u a lité irrép ro ch ab le , se  

d o ta ien t en  d écem b re d e rn ie r d ’u n  au d a­

c ieu x p ro g ram m e d e certificatio n à la  

fe rm e . D ep u is le 1“ ju ille t, ils d o iv en t en  

e ffe t se co n fo rm er à d es co n d itio n s d ’é le­

v ag e p o u r o b ten ir le p ro d u it d e q u a lité  

d és irée .

E n  ju ille t d e rn ie r, le s ach e teu rs d e  

v eau x  d e g rain  su iv a ien t le p as en  s ig n an t 

u n e  co n v en tio n  d é term in an t le s n o u v e lle s 

co n d itio n s  d e co m m erc ia lisa tio n  d u  V eau

> Paratonnerre Pr é v e c t r o n <

votre investi

S y stèm e d e h au te tech n o lo g ie fran ça ise 

à d ispo sitif  d 'am o rçag e (P .D .A .) 

à  g ran d ray o n d e p ro tec tio n  

plus p erfo rm an t, plus esth étiq u e  

à petit p rix

p o ssib ilité d e  rab a is d e  v o s a ssu ran ces .

N'attendez pas, 

renseignez-vous maintenant

(4 1 8 ) 8 3 3 -4 9 3 3
In s ta lla tio n  ap p ro u v ée p a r la R ég ie d u  B â tim en t

6 4 5 , rte  P res id en t K en n ed y , P in - 

ten d re  (Q u éb ec ) G 6 C  1 J5

F ax : (4 1 8 ) 8 3 7 -6 0 4 6  

( , S an s fra is 1 -8 0 0 -9 6 8 -8 6 5 6  

fiïa ïm id rfl co n stm g b (a ;g lo b etro tte r.n e t

a ra to n n erres n 0  licen ce : 8 0 0 1 -2 4 9 5 -6 -»
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d e g ra in  d u  Q u éb ec certifié . A in si d ès cet 

au to m n e , la v ian d e d e V eau d e g ra in d u  

Q u éb ec ce rtifié q u i se ra v en d u e , ab a ttu e  

e t tran sfo rm ée au  Q u éb ec d ev ra  rép o n d re  

à u n e sé rie d e n o rm es fo u rn issan t au x  

co n so m m ateu rs u n e assu ran ce d e q u a lité  

e t d e  traçab ilité  a in s i q u ’u n e  g aran tie  d e  la  

m arq ue . R ap p e lo n s q u ’il s ’ag it ic i d u  p re­

m ie r p ro g ram m e d e certifica tio n e t d e  

traçab ilité  en m atière d e p ro d uc tion  an i­

m a le à  v o ir le  jo u r au  Q u ébec .

UN NOUVEAU LOGO

L ’im p o rtance d es ch an g em en ts ap p o rté s  

au  V eau  d e g ra in  d u  Q u éb ec certifié co m ­

m an d a it in év itab lem en t la c réa tio n  d ’u n e  

n o u v elle id en tificatio n v isu e lle . L es p ro ­

d u c teu rs , ap rès an a ly se , n ’o n t d o n c p as 

h és ité  à  se d o te r d ’u n  n o u v eau  lo g o  à  l'e f­

fig ie d e leu r p ro d u it ce rtifié .

D e co n cep tion o rig in a le , le n o u ­

v eau  lo g o  p o ssèd e  u n e  fac tu re  trè s  s ty lisée  

e t co n tem p o rain e . U n b lo c so lid e a ttire  

l 'a tten tio n  d u  lecteu r d ’o ù  se d is tin g u e la  

tê te  d ’u n  v eau . L e v isu e l su g g ère au ss i u n  

ép is d e m aïs , p rin c ip a le so u rce d ’a lim en ­

ta tio n  d u  v eau d e g ra in , e t la fleu r d e ly s 

d u Q u éb ec , q u i n o u s rap p e lle la p ro v e­

n an ce d u p ro d u it. D e co u leu r n o ir e t 

b lan c , év o q u an t celle s d es v eaux , ce lo g o  

se d is tin g u e  p a r sa s im p lic ité m ais ég a le­

m en t p ar so n efficacité ! C o m m e u n e  

im ag e  v au t m ille m o ts , je  v o u s in v ite  à le

ï

co n tem p le r e t su rto u t à l ’ad o p te r p u isq u e  

ce s im p le p e tit lo g o  fe ra san s d o u te b eau ­

co u p  p a rle r d e lu i au  co u rs  d es p ro cha in s  

m o is . Il fera d o rén av an t p a rtie in tég ran te  

d e l ’en sem b le  d e n o s co m m u n icatio n s .

UNE NOUVELLE CAMPAGNE

F o rt d e sa n o u v e lle id en tificatio n  v isu elle , 

n o tre  V eau d e  g ra in  d u  Q u éb ec certifié e s t 

m a in ten an t p rêt à p asser à l’a ssau t d es 

m arch és q u éb éco is . C ’es t p o u rq u o i les 

p ro d u c teu rs ad o p taien t récem m en t u n  

au d ac ieu x p lan d e p ro m o tio n 2 0 0 0 -2 0 0 1 , 

q u i p rév o it to u te u n e sé rie d ’ac tio n s p e r­

cu tan tes q u i en  su rp ren d ro n t p lu s d 'u n .

A in si, u n e o p éra tion d e rela tio n s  

p u b liq u es d ’en v erg u re est actu e llem en t 

en p rép ara tio n afin d e sen sib ilise r les 

m éd ias  e t le s in terv en an ts  d e l’in d u strie  à  

l ’a rriv ée d u  V eau  d e g ra in  d u  Q u éb ec ce r­

tifié . O n trava ille ég a lem en t à é lab o re r 

u n e im p o rtan te cam pag n e d e p u b lic ité  

d es tin ée au x  co n so m m ateu rs  -  e t su rto u t 

au x  co n so m m atrices ! L a reco n d u c tio n  d e 

l 'en sem b le d es n o u v eau x o u tils p ro m o ­

tio n n e ls es t ég a lem en t à l’o rd re d u  jo u r. 

T o u tes ces ac tio n s se ro n t év id em m en t 

a rticu lées au to u r d 'u n e n o u v elle th ém a­

tiq u e o rig in a le e t p ren d ro n t réellem en t 

e ffe t d ès le d éb u t d e la  p ro ch ain e an n ée.

B re f, o n  p eu t littéra lem en t d ire  q u e  

le v eau d e g ra in fa it p eau n eu v e! A p rès  

u n e  lo n g u e p é rio d e d ’ac tiv ité s p ro m o tio n ­

n e lle s p lu tô t d isc rète s , to u t es t d o n c en  

p lace p o u r m ettre en fin n o tre v eau d e 

g ra in su r la se llette , e t su rto u t, au m en u  

d es co n som m ateurs! ^

* A g en te d e  co m m u n ica tio n  e t d e  p ro m otion , 

F P B Q .
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ANN FORNASIER*

Les Marchés des 
bovins de réforme

A
u printemps dernier, la Fédération 

inaugurait son site Internet d'in­

formation sur les marchés 

www.bovin.qc.ca et déjà, l’information la 

plus complète et la plus à jour sur les 

marchés est à la portée de tous, pourvu 

que vous soyez branché sur Internet.

DES PRIX EN DIRECT

Un dispositif permet de relier par Internet 

les maisons d’enchères de toute la 

province au système de collecte et diffu­

sion des prix de la Fédération. Les inter­

nautes peuvent ainsi avoir accès, en temps 

réel, aux prix de marché des bovins vendus 

soit à l’enchère par ordinateur ou dans les 

encans publics, au fur et à mesure que les 

ventes se déroulent (voir encadré).

Dans le cas des encans publics, on 

peut également consulter le prix des 

bovins vendus dans l’encan de son choix. 

Comme le site est en opération que depuis 

six mois, il faut toutefois demeurer pru­

dent avant de tirer des conclusions hâtives 

sur les écarts de performance entre les 

encans.

CATÉGORIES DÉTAILLÉES

L’uniformisation de la classification des 

bovins (même codification utilisée entre 

les encans) et l'informatisation des 

traitements statistiques permet­

tent dorénavant de calculer des 

moyennes et des écarts de prix 

pour des catégories beaucoup plus 

précises de bovins. Ainsi, les prix 

des vaches au Québec sont diffusés 

selon les catégories Bonnes (2A- 

4A), Moyennes (4B-5A-5B), Autres 

(4C-5C-9-10). On retrouve égale­

ment une moyenne cumulative 

des prix sous « Toutes catégories ».

Les prix des « Bons taureaux 

laitiers » et des « Bons taureaux de

boucherie » sont également disponibles. 

En outre, le prix des « Bons veaux laitiers 

» destinés aux producteurs de veaux 

lourds est publié par strate de poids, 100 à 

120 Ib et 121 à 140 lb. Les veaux « Mâles 

moyens » de 100 à 140 lb, les veaux « Di­

vers de tout poids », de même que les prix 

des « Bonnes femelles » de 100 à 120 lb y 

sont également rapportés.

MARCHÉS EXTÉRIEURS

Le site publie à chaque jour le prix du 
bœuf désossé aux États-Unis. Aussi, sur 

une base hebdomadaire on rapporte les 

prix des marchés de référence suivants :

- le prix cible des vaches de réforme 

(moyenne des prix de quatre états améri­

cains et de l’Ontario).

- le prix des taureaux et du bœuf désossé 

américain.

- Le prix des veaux laitiers aux États-Unis 

(Wisconsin).

PRIX ET EXPLICATIONS

Le site permet donc de recueillir des ren­

seignements assez précis mais aussi il 

nous permet de dresser un portrait des 

prix pour l’ensemble d'un secteur donné. 

Ainsi, le graphique ci-joint a été réalisé à 

partir des données qu’on y retrouve dans le

Le traitement statistique 
des données
Lorsque les prix sont diffusés en temps 

réel, c’est-à-dire au fur et à mesure que 

la vente se déroule, ils représentent les 

données de tous les animaux vendus lors 

de cette vente. Cependant, à minuit le 

lendemain de chaque vente, les données 

sont traitées statistiquement pour élim­

iner les prix extrêmes qui ne correspon­

dent pas véritablement au marché. Le 

traitement statistique consiste à déter­

miner le plus petit écart de prix possible 

contentant 85 % des animaux vendus 

lors de cette vente. Le prix moyen est 

également recalculé sur cette base.

secteur bovins de réforme. Depuis mai 

dernier, le prix moyen de vente pour les 

vaches de réforme de toute catégorie au 

Québec s’élève à 58,43 $/100 lb vif. En 

comparaison, le prix cible des vaches de 

réforme, constitué du prix moyen de 

divers marchés américains et du prix 

ontarien, s’élève à 59,34 $/100 lb vif. 

L’écart de prix entre les deux marchés 

s'est rétréci au cours de l’été et le prix du 

Québec a même dépassé le prix cible au 

cours des mois de juin et juillet.

Il est intéressant de constater 

qu’entre 1999 et 2000, les prix ont enre­

gistré une croissance de l’ordre de 9 %. 

La réduction de l’offre explique en partie 

la progression des prix de marché des 

bovins de réforme depuis quelques 

années. Au Canada par exemple, il s’est 

abattu en moyenne 6 % moins de vaches 

en 2000 par rapport à 1999. Au Québec, 

la baisse est encore plus impor­

tante, avec un recul de 8 % des 

abattages de vaches. Au cours du 

mois de juillet, les volumes ont 

chuté encore plus drastique­

ment : 16 % et 14 % moins d’a­

battage au Canada et au Québec 

par rapport à l’an dernier. L’ex­

trême rareté des vaches en été 

explique notamment pourquoi 

nos prix excèdent le prix cible au 

cours de cette période. ^

* Agro-économiste, FPBQ

PRIX CIBLE VS PRIX DES VACHES DE RÉFORME

AU QUÉBEC (MAI - SEPTEMBRE 2000)

64.0

s&y&tx a60.8

57.6

54.4

51.2

zu
 m

ar
s

2
7

 m
ar

s

3
 a

v
ri

l

1
0

 a
v

ri
l

1
7

 a
v

ri
l

2
4

 a
v

ri
l

1
er

 m
ai

8
 m

ai

1
5

 m
ai

2
2

 m
ai

2
9

 m
ai

5
 j

u
in

 

1
2

 j
u

in
 

1
9

 j
u

in

2
6

 j
u

in

3
 ju

il
 

1
0

 ju
il

 

1
7

 ju
il

 

2
4

 j
u

il

3
1

 ju
il

 

7
 a

o
û

t

1
4

 a
o

û
t

2
1 

ao
û

t

2
8

 a
o

û
t

4
 s

ep
t

BOVINS OU Q U É B B C / OCTOBRE-NOVEMBRE 2000

http://www.bovin.qc.ca


Agence de vente

a E R I C  L E O N A R D *

B œ u f  Q u a l i té  P lu s

D e s  r é s u l t a t s  i n t é r e s s a n t s

L'entrée des animaux bat son plein et il faut trouver des méthodes pour maximiser ses investisse­

ments. Grâce au projet Bœuf Qualité Plus, il est intéressant de faire des constats sur des régies 

de production couramment utilisées et sur certaines tendances.

R
a p p e lo n s  q u e  1 7 7  p r o d u c te u r s  f o n t  

p a r t i e  d e  c e p r o je t c e q u i r e ­

p r é s e n te  e n v i r o n  9 1  %  d e  la  p r o ­

d u c t io n  d e b o u v i l lo n s d ’a b a t t a g e  a u  

Q u é b e c .

LES PRATIQUES COURANTES 

VITAMINE E

E n  1 9 9 9 , s e lo n  le  p r o je t B œ u f Q u a l i t é  

P lu s , p r è s  d e  6 9  %  d e s  a n im a u x  é ta ie n t  

s u r  l e  p r o g ra m m e  d e  v i t a m in e  E . O n  p e u t  

c e r t a in e m e n t a f f i rm e r q u e  c e n o m b re  

a u g m e n te ra  m a in te n a n t  q u e  l ’u t i l i s a t io n  

d e  l a  v i t a m in e  E  e s t  p a y é e  lo r s q u e  l e s  c o n ­

d i t io n s  d u  p r o g ra m m e  s o n t  r e s p e c té e s .  I l  

f a u t  e n  e f fe t a v o i r  5 0 0  U I d e  v i t a m in e  E  

a jo u té e  p a r  j o u r  d a n s  l a  r a t io n  to ta l e  p o u r  

l e s  1 0 0  d e r n ie r s  j o u r s  a v a n t  l ’a b a t t a g e .  E n  

p r e n a n t  s o in  d e  b ie n  r e m p l i r  le  f o r m u ­

la i r e  e t  d e  le  d o n n e r  a u  c a m io n n e u r lo r s  

d u  c h a r g e m e n t , o n  s ’a s s u r e  a in s i d e  

r e c e v o i r  u n e  p r im e  d e  3  $  p a r  t ê t e .

TRAITEMENTS

S u i t e  a u x  a n a ly s e s  d e s  q u e s t io n n a i r e s ,  o n  

s e  r e n d  c o m p te  q u e  c e r t a in e s  p r a t iq u e s  

s o n t  t r è s  p o p u la i r e s . A in s i , p lu s  d e  9 2  %  

d e s  a n im a u x  r e ç o iv e n t  a u  m o in s  u n  v a c ­

c in , 9 1  %  s o n t  v e r m i f u g é s , 9 4  %  r e ç o i ­

v e n t  d e s  io n o p h o r e s  e t  9 5  %  d e s  b o u v i l ­

lo n s s o n t im p la n té s . L a t r è s g r a n d e  

m a jo r i t é  d e  c e s  t r a i t e m e n t s  s o n t  e f f e c tu é s  

lo r s  d e  l ’e n t r é e  d e s  a n im a u x  a u x  p a r q u e t s  

d ’e n g r a i s s e m e n t .

P a rm i le s  a n im a u x  v a c c in é s , 7 9  %  

r e ç o iv e n t u n  v a c c in  à  q u a t r e  s o u c h e s  

( B V D , B  R S V , I B R , P 1 3 ) . D e  c e u x - c i , 5 7  %  

r e ç o iv e n t d e s  v a c c in s  v iv a n t s  m o d i f i é s ,  

3 8  %  d e s  v a c c in s  tu é s  e t  5  % , d e s  v a c c in s

v iv a n t s e t tu é s ; 3 7  %  d e s a n im a u x  

r e ç o iv e n t u n  r a p p e l d e  v a c c in s , u n  p o u r ­

c e n ta g e  c o r r e s p o n d a n t  à  c e u x  a y a n t r e ç u  

d e s  v a c c in s  tu é s .

P o u r  l e s  v e r m i fu g e s , l e s  p lu s  p o p u ­

la i r e s  d e m e u r e n t le s  p r o d u i t s  v e r s a b le s  

s u r  l e  d o s  d e s  a n im a u x .

P a r m i le s b o v in s r e c e v a n t d e s  

io n o p h o r e s ( B o v a te c , P o s i s t a c  o u  R u -  

m e n s in ) , l a  t r è s  g r a n d e  m a jo r i t é  ( 9 2 ,5  % )  

u t i l i s e  le  m ê m e  p r o d u i t  d e  f a ç o n  c o n t in ­

u e  t a n d i s  q u e  le s  a u t r e s  ( 7 ,5  % ) u t i l i s e n t  

d e s  p r o d u i t s  e n  a l t e r n a n c e .

L e s  a n im a u x  s o n t im p la n té s  a v e c  

u n ,  d e u x  o u  m ê m e  t r o i s  im p la n t s  p e n d a n t  

l a  p é r io d e  d 'é l e v a g e  d é p e n d a n t d u  p o id s  

d 'e n t r é e  d e s  a n im a u x  e t  d e s  b u t s  r e c h e r ­

c h é s  p a r  l e s  p r o d u c te u r s  ( g a in  m a x im u m , 

p e r s i l i a g e  o u  d a te  d ’a b a t t a g e ) .

S e lo n  le s  r é p o n d a n t s ,  p r è s  d e  7 1  %  

d e s  a n im a u x  q u i r e ç o iv e n t u n  t r o i s i è m e  

im p la n t , c e  d e rn ie r e s t d e  l 'a c é ta t e  d e  

t r e n b o lo n e  ( C o m p o n e n t  T E -S ,  R e v a lo r  o u

S y n o v e x  P lu s ) .  L 'a c é ta t e  d e  t r e n b o lo n e  e s t  

u n  in g r é d ie n t  p lu s  a g r e s s i f  u t i l i s é  c o m m e  

im p la n t  t e r m in a l .

I l r e s t e  e n c o re  b e a u c o u p  d ’a m é l io ­

r a t io n  à  f a i r e  p o u r  l e s  c é d u le s  d ’ im p la n ta ­

t io n  c a r  p lu s ie u r s  p r o d u c te u r s  n e  t i e n ­

n e n t p a s  e n c o re  c o m p te  d e  la  d a te  d 'a ­

b a t t a g e . I l f a u t  a b s o lu m e n t q u e  l 'im p la n t  

t e r m in a l r e s p e c te  l a  d u r é e  p r e s c r i t e  p a r  l e  

v é té r in a i r e  o u  le  c o n s e i l l e r .

LES SITES D’INJECTIONS

T o u jo u r s  s e lo n  le s r é p o n d a n t s , p lu s  d e  

9 0  %  d e s in je c t io n s é ta ie n t d 'a b o rd  

a d m in i s t r é s  d a n s  le  c o u . I l y  a  to u te f o i s  

7 ,2  %  d e s  in je c t io n s  q u i s e  f o n t e n c o r e  

d a n s le s f e s s e s  c o m m e s i t e  d ’in j e c t io n  

p r in c ip a l . L o rs q u e le s p r o d u c te u r s  

u t i l i s e n t u n  s e c o n d  s i t e  d 'in j e c t io n , le s  

f e s s e s  s o n t  t r è s  s o u v e n t  u t i l i s é e s  ( 6 6  % ) .  

I l e s t im p o r ta n t  d e  r a p p e le r  q u 'i l  n e  f a u t  

j a m a i s  f a i r e  d ’ in j e c t io n s  d a n s  l e s  f e s s e s  o u  

d a n s la  c r o u p e ( f ig u r e  1 ) . L e s lé s io n s

SITES D’INJECTION À RESPECTER CHEZ LES BOVINS

(x) Pas cflnjedions
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causées par les injections sont perm a­

nentes et vont apparaîtrent dans la viande 

m êm e si l’anim al a été piqué il y a huit ou 

dix m ois. C ela réduit la valeur de la car­

casse et par le fait m êm e, le prix payé au 

producteur. Selon une étude de la « C ana­

dian C attlem en A ssociation » et de son 

program m e « Q uality Starts H ere », des 

lésions étaient observées sur encore trop 

de carcasses. Les pertes m oyennes s’éle­

vaient à 9,79 $ par tête sur la totalité des 

anim aux.

LE TRIAGE DES ANIMAUX

Les coupes som bres (B 4) dem eurent un 

problèm e perm anent dans les parcs d ’en­

graissem ent. Pour en dim inuer les 

risques, il est très im portant de m i­

nim iser les changem ents pour l’anim al 

dans les dernières sem aines avant l’a­

battage. L 'alim entation doit être la m êm e 

depuis au m oins trois sem aines et 

jusqu'au chargem ent de l’anim al. Il est 

aussi très im portant de choisir le tem ps 

de triage des anim aux. Il est recom m andé 

de trier les anim aux au m oins une 

sem aine d'avance ou bien, juste avant le 

chargem ent. O n rem arque que la très 

grande m ajorité des anim aux (69 % ) sont 

triés la journée m êm e du chargem ent. 

U ne proportion de 13,6 % des anim aux 

sont triés depuis plus d’une sem aine 

lorsque vient le départ pour l'abattage. 

Par contre, on observe que 17 % des ani­

m aux sont encore triés entre deux et six 

jours avant le chargem ent. C es derniers 

sont donc plus à risque pour l’obtention 

une coupe som bre.

PERFORMANCES DES ANIMAUX

En am éliorant le gain de poids, on réduit 

le nom bre de jours d'engraissem ent. U n 

anim al qui reste m oins longtem ps dans le 

parc engendra m oins de frais directs (ali­

m entation, litière, m achinerie, m ain- 

d ’œ uvre). La m oyenne sur l’étude B œ uf 

Q ualité Plus est de 254 jours d ’engraisse­

m ent et le gain de poids m oyen est de 

2,67 livres par jour.

Parm i les anim aux se retrouvant sous les 

200 jours d ’engraissem ent, on rencontre 

un bon nom bre de sem i-finis. La m ajorité 

des anim aux (78,6 % ) sont engraissés sur 

une période variant entre 200 et 300 

jours donc, un gain quotidien oscillant 

entre 2,51 et 2,88 livres (figure 2).

A insi, on constate qu’en augm en­

tant le gain journalier, on dim inue le

nom bre de jours d’engraissem ent. D e 

plus, il y a de fortes chances qu’en aug­

m entant le gain journalier, on dim inue le 

nom bre d’anim aux m anquant de finition 

(B l) et on augm ente le persillage (AA A ).

En portant une attention parti­

culière aux sites d’injection, au tem ps de 

triage des anim aux et aux perform ances, 

la rentabilité sera fort probablem ent aug­

m entée. C om m e il y a toujours place à 

l’am élioration, en révisant et corrigeant 

ses pratiques, la viande produite sera de 

m eilleure qualité et le revenu, bonifié! 2

* agr., agent de projet B oeuf Q ualité  P lus, FPBQ .

RELATION ENTRE LE GAIN MOYEN QUOTIDIEN ET LE NOMBRE DE 

JOURS D’ENGRAISSMEENT EN 1999
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CHUTE & PORTE 

AUTOMATIQUE

Wickham (Québec)
JOC 1 SO
TéL: (819) 398-7112 
Fax: (819) 398-5276

C ontactez-nous pour connaître le 
concessionnaire PFB le plus près de 
chez vous

Aussi disponible :

• B arrière 5 ou 6 barres

• M angeoire diagonale

• M angeoire  à carcan

• C age de palpitation

• A breuvoir chauffant

• C age taille sabot

■ É lévateur à vache

■ M angeoire à balle 

ronde

■ G uillotine

G alvanisé ou peinture cuite

MANGEOIRE MOBILE

BALANCE ÉLECTRONIQUE
U ltra m oderne de très haute précision

Une,iuti«nnaire
T »
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Agence de vente
MAXIME LEGAULT*

Condamnations : jusqu’où va la 
I responsabilité du producteur?
| Depuis le 1er juin dernier, grâce à la nouvelle convention avec les acheteurs de bovins de

réforme, le niveau de responsabilité des producteurs a diminué lors de condamnations 

partielles pour les bovins de réforme.

1

D
e 30 livres qu’il était depuis de 

nombreuses années, le poids mini­

mal permettant une coupure de la 

part d’un acheteur est maintenant de 100 

livres. M ais jusqu’où va la responsabilité 

du producteur?

ABATTAGE VS ÉLEVAGE

Les conventions de mise en marché avec 

les acheteurs prévoient que pendant les 48 

heures suivant l’achat, les vices cachés af­

fectant un bovin de réforme acheté pour 

fins d’abattage sont la responsabilité du 

producteur. Cette disposition permet 

donc aux abattoirs d’effectuer une déduc­

tion sur le paiement de la vache lorsqu’un 

vétérinaire condamne une partie d’une 

carcasse en raison d’un vice caché. Par 

contre, lorsque le bovin de réforme ou le

veau laitier n'est pas acheté pour abattage 

immédiat, l’animal est vendu tel que vu, 

aux risques de l’acheteur. Le producteur 

n’a donc aucune responsabilité lorsqu’il 

envoie une génisse ou une vache à l’encan 

hebdomadaire et que celle-ci est achetée 

pour fins de production ou de reproduc­

tion, tout comme lorsqu’il vend un veau 

d’engraissement.

AUX RISQUES DE L’ACHETEUR 

OU DU VENDEUR?

Bien que la majorité des producteurs pré­

fèrent assumer eux-mêmes leurs risques, 

certains producteurs choisissent de ven­

dre leur animal en se dégageant de toute 

responsabilité dans les encans du Québec, 

tout comme il se fait en Ontario. Pour ce 

faire, le producteur doit signer un docu­

ment le dégageant de sa responsabilité 

lors de l’envoi de son animal à l’encan. Par 

contre, comme l’acheteur assume l’entiè­

re responsabilité de l’animal, qu’il soit 

sain ou vicié, le prix payé pour l’animal 

sera diminué en fonction du risque sup­

plémentaire assumé par l’acheteur.

ÉLECTRONIQUE VS VIVANT

Évidemment, la règle du 100 livres ou de 

la vente aux risques de l’acheteur ne s’ap­

plique que dans les cas où l’acheteur, ou 

son représentant, a pu voir l’animal avant 

de l'acquérir. Le poids minimal lors de 

condamnations de bovins de réforme ven­

dus à l’enchère électronique est donc de 

30 livres.

e seul vaccin contre le charbon 
symptomatique et le tétanos.

t â s ma C

— ---------------------------------------------------------------------------------------------

Sous-cutanée/ 

* dans le cou.
> Schering-Plough Santé Animale
t DrviS.00de BCHUPING CANADA INC. 

Pointe Cloiro (Québec) H9R 1B4

TAS00X-00F-PA ’ Ta s v a x  r Co v e x in  sont des marques déposées de Schering Cana(Ja\jnc
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DEVANT VS DERRIÈRE

Le montant déduit pour une condamna­

tion varie selon le poids et la partie 

condamnée. Comme l’arrière de la carcas­

se a une plus grande valeur, on diminuera 

d’un montant égal à 1,2 fois la valeur de la 

carcasse multiplié par le poids condamné. 

Toutefois, lorsque la condamnation pro­

viendra d’un quartier avant, la coupure 

sera de 80 % du prix carcasse multiplié par 

le poids condamné.

QUELQUES STATISTIQUES

En 1999, avant que l’on ne modifie le poids 

minimal des réclamations pour condamna­

tions partielles, on estimait qu’un peu 
moins de 5 % de tous les bovins de réforme 

vendus dans les encans du Québec subis­

saient une condamnation partielle ou tota­

le lors de l’inspection faite par les vétérinai­

res fédéraux ou provinciaux dans les abat­

toirs. Les principales raisons de condamna­

tion sont : l’arthrite (50 %), les cancers 

(10 %), les abcès (10 %), la nécrose muscu­

laire (6 %) et l'oedème (5 %). L’ensemble 

des autres raisons de condamnation (20 %) 

incluent les contusions, hémorragie, péri­

tonite, mammite, pneumonie, sites d'injec­

tion et une trentaine d’autres pathologies 

différentes. En 1999, 1 300 vaches ont été 

condamnées en entier alors que 3 700 va­

ches ont subi des condamnations partiel­

les. Toujours en 1999, les pertes monétai­

res reliées à ces condamnations représen­

taient un peu plus d'un million de dollars.

En cas de doute : les griefs 

Ce que l’encan doit faire 

Tous les encans au Québec qui transigent 

des bovins de réforme ont comme tâche 

d’appliquer correctement les conventions 

signées avec les acheteurs. Ils doivent donc 

vérifier les coupures effectuées par les 

acheteurs et appliquer les déductions ap­

propriées sur les montants versés aux pro­

ducteurs. Lorsque les condamnations ne 

sont pas la responsabilité du producteur ou 

que les montants réclamés sont incorrects, 

l’encan doit refuser les réclamations et 

payer correctement les producteurs. De 

plus, à chaque mois les encans font parve­

nir à la Fédération une copie de tous les 

certificats de condamnation pour lesquels 

des réclamations ont été faites aux produc­

teurs.

Ce que fait la Fédération

De notre côté, le personnel de l’Agence de

vente bovins de réforme et veaux laitiers 

s’occupe de vérifier et compiler tous les 

certificats de condamnation. En 1999, c’est 

près de 5 000 certificats qui ont été vérifiés. 

Lorsqu’une condamnation ou coupure 

semble douteuse, une vérification systéma­

tique du dossier est entreprise. D’abord 

avec l’encan, puis avec le vétérinaire, le 

transporteur et le producteur, si nécessai­

re. Toutes les démarches sont entreprises 

afin que les règles soient bien respectées.

VOUS VOULEZ EN SAVOIR PLUS

Lorsque vous avez de la difficulté à croire 

ou à comprendre ce qui s’est passé avec vo­

tre animal, vous pouvez toujours entrer en 

contact avec nous. Chaque demande d’in­

formation nous amène à faire une nouvelle 

vérification complète de toute demande 

faite par les producteurs. Chaque plainte 

est étudiée attentivement et les démarches 

appropriées sont prises afin de clarifier ou 

régler les problèmes rencontrés.

Comme l’encan est responsable de 

votre paiement, vous pouvez communi­

quer directement avec lui afin qu’il vérifie 

votre dossier. Dans bien des cas, il fera ap­

pel à nos services afin de confirmer leur 
diagnostic.

LES RÉCLAMATIONS 

AUX ACHETEURS

Lorsqu’une coupure a été jugée inappro­

priée, une réclamation peut également être 

logée auprès de l’acheteur. Il est important 

de noter que le délai maximal pour loger 

une telle réclamation par le biais de nos 

conventions est de trois mois après la ven­

te de l’animal. Vous devez donc nous aviser 

le plus rapidement possible si vous voulez 

que l’on intervienne dans votre dossier.

UNE PROCÉDURE SIMPLE 
À VOTRE SERVICE

Comme on vient de le voir, les producteurs 

ont plusieurs ressources à leurs disposi­

tions lorsqu’ils doivent faire face à une cou­

pure qu’ils jugent injustifiée. Donc, si ja­

mais une situation problématique se pré­

sente lors de la mise en marché des bovins 

de réforme ou des veaux laitiers ou si vous 

avez une incertitude face à une condamna­

tion, vous serez mieux informé de la pro­

cédure à suivre... ^

# Agent d’information et statistiques, FPBQ

l’élevage 
de veaux

de lait 
vous

intéresse?
Maximisez votre 
production avec 

l'expertise et le lait 
de remplacement

GROBER
Consultez nos spécialistes

GROBER
beaucoup plusquun lait...

un 5avoir-taire

* Également disponible, lait pour 
agneaux, chevreaux et poulains

222, chemin des Fiefs, 

Beaumont Québec G0R 1C0

Tél.: (418) 837-3392 
1-888-937-3392
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Reportage : races
MICHEL BEAUNOYER*

La plus belle au bal

M? - N O V R M IL K IÎV I N

1 y a de la fébrilité dans l’air. Un coup de 

brosse, un dernier passage de séchoir 

pour donner du volume, on recule de 

quelques pas et satisfait du résultat, on lais­

se la belle aller parader. Nous trouvons- 

nous dans les coulisses du dévoilement de 

la dernière collection de vêtements d'un 

grand couturier? Non, pas tout à fait, mais 

les similarités sont plus nombreuses qu’il 

paraît. Certains sont venus de loin pour ne 

pas manquer cet événement présenté dans 

le cadre de la 123' édition de l’Expo Agrico­

le de Victoriaville. Le concours des ani­

maux n’attire pas que les badauds qui pas­

sent par là, un peu par hasard, entre deux 

kiosques. Non, ceux qui sont aux premiers 

rangs des estrades de l’aréna transformé en 

plateau de défdé de beauté sont de toute 

évidence des experts.

Car le concours des bêtes, en l’oc­

currence ce jour-là les bovins de boucherie 

de race charolaise, est aussi une excellente 

vitrine commerciale. Si, contrairement aux 

encans, il n’est pas strictement ques­

tion de ventes et d’achats, il ne 

faut pas chercher long­

temps pour tomber 

sur un éleveur 

concurrent 

ou sur

un acheteur potentiel venu découvrir une 

race qu’il ne connaît pas. Ça discute ferme 

aux premières loges.

Mais pour l’instant, c’est dans les 

coulisses que l’agitation atteint son com­

ble. Chantal Raymond, épouse d’un des 

deux frères propriétaires de la ferme Dubuc 

et frères de Sainte-Eulalie, s’affaire sur une 

bête. « Dans les gros concours certains éle­

veurs n’hésitent pas à embaucher un spé­

cialiste de la préparation des bêtes, expli­

que-t-elle. Mais ici, nous préférons faire les 

choses nous-mêmes. »

Et la préparation des animaux qui 

participeront aux concours est une opéra­

tion de longue haleine. Car avoir une belle 

vache ou un veau vigoureux c’est une cho­

se, mais il faut aussi que l’animal ait un 

tempérament qui se prête à ce genre d’ac­

tivités. Il est bien difficile de déterminer à 

l’avance ce qui plaira aux juges. Contraire­

ment aux vaches laitières de race, par

exemple, aucune ligne directrice ne vient 

guider les éleveurs de bovins de boucherie. 

Bref, ce qui plaira à un juge passera inaper­

çu pour un autre.

« Les gens passent bien du temps à 

brosser leurs bêtes, constatent les frères 

David et Philippe Bellavance, juges pour 

cette compétition. Car le poil, ça peut ca­

cher bien des défauts. Mais dans des races 

de boucherie comme le Charolais, il faut 

savoir regarder la bête dans son ensemble. 

Si les membres sont bien développés, la 

croupe solide et la structure bien rectangu­

laire, elle donnera un bon rendement. 

Contrairement aux vaches laitières, ce 

n’est pas nécessairement la plus grande et 

grosse bête qui l’emporte. » Donc ici, on 

juge autant la bête pour sa bonne mine que 

pour sa rentabilité pour l’éleveur.

TOUR DE PISTE

Voici justement les veaux de l’année qui ap­

prochent de la piste. Trois éleveurs de la ré­

gion sont venus soumettre aux re­

gards scrutateurs de juges 

leurs plus beaux spé­

cimens.



Dans une chorégraphie bien orchestrée, les 

bovins font leur tour de piste. Ils vivent 

leurs 15 minutes de gloire sous les feux de 

la rampe. Leurs guides sont tendus, 

concentrés sur le contrôle de la bête. Même 

à l’arrêt, ils jouent avec un petit bâton 

muni d’un crochet, le « show stick » pour 

présenter la bête sous son meilleur angle.

Et les juges marchent, regardent et 

se consultent dans un silence atroce. Puis, 

le verdict tombe. D’un geste du doigt, les 

bêtes sont classées. Un, deux, trois, et les 

rubans sont distribués. Les veaux retour­

nent rapidement à leurs enclos pour céder 

leur place à une autre catégorie de Charo- 

lais. Pour un éleveur, la participation à des 

concours semblables représente un inves­

tissement important. Il y a les salaires, les 

frais de transport et les autres dépenses en 

plus de toute la panoplie de produits de 

beauté nécessaires à transformer ces bo­

vins en mannequins de près de 

2 000 livres.

RUBANS ET TROPHÉES

Dans le clan Dubuc l'atmosphère a bien 

changé. Le concours est fini et les bêtes de 

la ferme ont tellement fait bonne figure 

qu'il aura fallu trois personnes pour rap­

porter tous les rubans et trophées qu'elles 

ont récoltés. On ouvre une petite bière et 

on a le temps de parler un peu avec le jour­

naliste. Avant le concours, personne n’au­

rait osé aller troubler leur concentration.

« C’est beaucoup de travail mais ça 

vaut la peine, résume d’un souffle Gilbert 

Dubuc. C’est une très belle vitrine pour no­

tre troupeau et les concours nous obligent 

à tout faire pour être les meilleurs. » Si les 

retombées commerciales de la participa­

tion à ces concours sont très indirectes, il 

ne fait aucun doute que tous les partici­

pants se prêtent au jeu très sérieusement.

Car si les bovins de boucherie sont 

élevés pour répondre à des impératifs com­

merciaux dictés par les préférences des 

parcs d’engraissement et des abattoirs, 

pour l’instant, c'est le juge qu’on voudra 

séduire.

De toutes les bonnes raisons évo­

quées pour justifier la participation à ces 

concours, la plus importante est gardée 

sous silence. C'est évidemment par fierté 

que les éleveurs font rivaliser leurs plus 

belles bêtes. 2

* journaliste à la pige

TOUTE LA DIFFERENCE

Avec sa cuve basculante, un seul homme 

peut ramasser, broyer et décharger 

jusqu'à 10 balles par heure et alimenter 

le foin dans le champ ou au silo.

Notre hache-balle peut déplacer les 

balles rondes, les petites et les grandes 

balles carrées et le foin en vrac tout en 

étant polyvalent pour les litières et le 

chaume des branches et des légumes.

Muni de 14 

couteaux 

déchiqueteurs 

réversibles et 

interchangeables, 

notre hache-balle 

effectue le travail 

très rapidement.

TOUTE LA DIFFERENCE... CHEZ VOTRE CONCESSIONNAIRE LOCAL!

Membre d'un réseau plus fort que jamais

HACHE r BALLE

HACHE

Bâti selon les

spécifications

de nos clients.

j n Ig |J Jij i i a à à

Visitez notre site Internet http://www.caseih.com
Case IH «st une marque déposée de la Corporation Case.
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Nouvelles des races
L'électrificateur

oublié

A S S O C IA T IO N  H E R E F O R D
L e B o n a n z a  2 0 0 0 , C h a r lo tte to w n , I .P .E . s ’e s t 
trè s  b ie n  d é ro u lé , a v e c u n e g ra n d e p a r tic i ­
p a tio n  d e  ju n io rs  d u  Q u é b e c , â g é s  d e  4  à  2 0  
a n s . F é lic ita tio n s  à  to u s  c e s  ju n io rs e t c o n ­
tin u e z d a n s c e tte  d ire c tio n , n o u s so m m es  
f ie rs  d e  v o u s .
T o u s  le s  é le v e u rs  q u i o n t p a r tic ip é  a u x  e x p o ­
s itio n s  a g r ico le s  c e t é té  o n t a id é  g ra n d e m e n t 
à  p ro m o u v o ir  n o tre  ra c e  H e re fo rd .

Chantal Castonguay, secrétaire 
Tél. et tax : 819-889-2679

A S S O C IA T IO N  S IM M E N T A L
A u  Q u é b e c , l’é té  a  é té  re m p li d ’a c tiv ité s  e t d e  
re n c o n tre s d ’é le v e u rs lo rs  d e s n o m b re u ses  
e x p o s itio n s  q u i o n t  e u  lieu . M e rc i  a u x  é le v e u rs  
d ’a v o ir c o n sa c ré b e a u co u p  d e te m p s , d e  
p a tie n c e e t d e p a ss io n  à m o n tre r le s p lu s  
b e a u x  su je ts  d e  la  ra c e  S im m e n ta l. L e s  ré su l­
ta ts p a ra îtro n t d a n s la p ro c h a in e rev u e  
«  S im m e n ta l Q u é b e c  » .
L ’a sso c ia tio n  S im m e n ta l d u  Q u é b e c  tie n t à  
re m erc ie r Ja c q u e s e t Y v e tte  S t-P ie rre d e  la  
F e rm e  Ja k y  d e  S a in te -H é lè n e  d e  K a m o u ra sk a  
a in s i q u e  le u r fa m ille  p o u r a v o ir o rg a n isé  le  
p iq u e -n iq u e S im m e n ta l 2 0 0 0 , le 1 2  a o û t 
d e rn ie r . L a  p a rtic ip a tio n  d e  p lu s  d e  1 5 0  p e r­
so n n es  a  c o n tr ib u é  a u  su c c ès  d e  c e tte  b e lle  
jo u rn é e  e n so le illé e  d e  m ê m e  q u e  la  c o lla b o ­
ra tio n d e s n o m b re u x  c o m m a n d ita ire s q u e  
n o u s re m e rc io n s .

A u tre s  é v é n em e n ts  à  v e n ir d e  l’a s so c ia tio n  :
-  la v e n te d e fe m e lle s 2 0 0 0 , le sa m e d i 2 1  
o c to b re à 1 3 h a u x  E n c an s d e la F e rm e à  
S a in t-H y a c in th e ;
-  la 2 4 e a sse m b lée  a n n u e lle , le sa m e d i 9  
d é c e m b re à 1 0  h a u M o te l L e D a u p h in  
à  D ru m m o n d v ille ,  so r tie  1 7 7  d e  l’a u to ro u te  2 0 .

Pierrette B. Forgues, secrétaire 
Tél. : 450-297-0731

A S S O C IA T IO N  L IM O U S IN
L ’A sso c ia tio n  d e s É le v e u rs L im o u s in  d u  
Q u é b e c tie n t à re m e rc ie r to u s le s é le v e u rs  
L im o u s in  q u i o n t p a r tic ip é a u x  d iffé ren te s  
e x p o s itio n s ré g io n a le s , à l’e x p o s itio n  d e  
Q u é b e c  e t à  l’E x p o -B œ u f d e  V ic to ria v ille . 
N o u s  v o u s  ra p p e lo n s  q u ’il e s t p ré se n te m e n t

le te m p s d ’in sc r ire  v o s ta u re a u x  p o u r la  
p ro c h a in e e n tré e q u i a u ra  lieu  le je u d i 9  
n o v e m b re  à la S ta tio n  U n iq u e d e ta u re a u x  
L im o u s in  à  S a in t-L ib o ire .

D a te  d e  n a is sa n c e  d e s  v e a u x  :
2 4  ja n v ie r a u  2  ju in  2 0 0 1

D a te s d ’e n c a n s  :
s a m e d i 3  fé v rie r  2 0 0 1  e t s a m e d i 7  a v r il 2 0 0 1 .

Jérôme Poirier, secrétaire 
Tél. : 450-799-4073

A S S O C IA T IO N  H IG H L A N D
L ’A Q E B H  tie n t à  re m e rc ie r le s m e m b re s d u  
C C R B Q  p o u r  le u r  té n a c ité  à  rem e ttre  su r  p ie d  
le  c o m ité , c e  q u i n o u s  a  p e rm is , c o m m e à  
d ’a u tre s é le v e u rs d e ra c e s p u re s , d ’o b te n ir 
u n e  su b v en tio n  q u i e s t g ra n d e m e n t a p p ré c ié e . 
L ’e n tré e  d e s ta u re a u x  H ig h la n d  e n s ta tio n  
d ’é p reu v e  se  tie n d ra  e n  d é c e m b re  2 0 0 0 . 
N o u s c o n s ta to n s d e p lu s e n  p lu s d ’in té rê t 
p ro v e n a n t d e  n o u v e a u x  é le v e u rs p o u r n o tre  
ra c e  e t u n  p lu s  g ra n d  n o m b re  d e  tran sa c tio n s  
d ’a n im a u x  p o u r l’é le v a g e  p u r-sa n g  s ’e s t fa it 
a u  se in  d e n o tre  a s so c ia tio n . A u ss i, la  
d e m a n d e p o u r la v ia n d e H ig h la n d e s t à la  
h a u sse .

Claire Courtemanche, secrétaire
Tél. & fax : 819-275-7027

A S S O C IA T IO N  A N G U S
* F é lic ita tio n s e t m e rc i a u x  p a r tic ip an ts d e s  

e x p o sitio n s  a g r ic o le s  d u  Q u é b e c . V o u s  a v e z  
trè s  b ie n  su  fa ire  u n e  p la c e  d e  c h o ix  à  la  ra c e  
A n g u s . D e s su je ts  to u t à  fa it re m a rq u ab le s  
s e  so n t n e tte m en t d is tin g u és  lo rs  d e s  ju g e ­
m e n ts  in te r-ra ce s .
B rav o  à  n o s é le v e u rs q u é b é c o is . U n g ra n d  
m e rc i a u x  a c h e teu rs  e t v is ite u rs  lo rs  d u  p iq u e - 
n iq u e  d e  la  v e n te  d e  fe m e lle s  S é le c tio n  2 0 0 0 . 
U n  f ra n c  su c c è s . N ’o u b lie z  p a s  d e  d e m a n d er  
n o tre  b o ttin  d e s  É le v e u rs  A n g u s  2 0 0 0 -2 0 0 1 .

Sylvie Grenier, secrétaire 
Tél: 819-838-1638.

B O V IN S D U Q U É B E C  /O C T O B R E -N O V E M B R E 2 0 0 0

P o u rq u o i o u b lie - t-o n  to u jo u rs  

le  M 8 0 0 ?

C o in c é  e n tre  le s  é lec trif ica teu rs  

M 4 0 0  e t M l 5 0 0  d e  G a lla g h e r , 

l 'é le c tr if ic a teu r M 8 0 0  e s t n o tre  

a p p a re il f iab le  d e  

ta ille  m o y e n n e .

D e c o n ce p tio n  

ro b u s te , c o n s tru it  

a v ec  so in  e t 

p ro té g é  p a r le  

so u tien  e t le  se rv ic e  

G a lla g h e r, il s 'a g it d u  c h o ix  id é a l 

p o u r le  c o n trô le  d e s  b o v in s  d e  

b o u c h e rie , d e s  tro u p e a u x  la itie rs  e t 

d e s  c h e v a u x  su r u n e  d is ta n c e  

p o u v a n t a tte in d re  1 5 0  a c re s , o u  7 5  

a c re s  p o u r le s b re b is e t le s c h èv re s .

L e M 8 0 0  p ro d u it u n e  é n e rg ie  d e  7  

jo u le s . Il c o n v ien t p a rfa ite m en t a u x  

c lô tu res o ù  la  v é g é ta tio n  e s t d e n se  e t 

p e rm e t d e  m a in ten ir u n e  te n s io n  

é le v é e .

L es c lô tu re s  é le c tr if ié e s G a llag h e r  

p e u v e n t d u re r  d e s  d iz a in e s  d 'a n n é es  

e t v o u s  a s su re  le  c o n trô le  d u  b é ta il  

d o n t v o u s  a v e z  b e so in , q u e  c e  so it 

p o u r le  p â tu rag e  d e s b o v in s  d e  

b o u c h e rie , p o u r g a rd e r le s c h ev a u x  

d a n s le s e n c lo s o u  p o u r p ro tég e r le s  

o v in s  c o n tre le s p ré d a te u rs .

G a llag h e r e s t le  n ° 1 m o n d ia l d a n s  

le  d o m a in e  d e s  c lô tu re s  é le c tr ifié e s . 

A v e c p lu s  d e  so ix a n te  a n s  

d 'e x p é r ie n c e , G a llag h e r p o ssè d e  la  

g a m m e d e  p ro d u its  e t le s  

c o n n a is sa n c e s re la tiv e s à  le u rs  

d iv e rses  a p p lic a tio n s  p o u r v o u s  

a id e r à  réa lis e r  v o s  p ro je ts  

d 'é re c tio n  d e  c lô tu re s .

M a is su r to u t, n 'o u b lie z  p a s  

l 'é le c trifica te u r  G a llag h e r M 8 0 0 .

C o n ta c te z  v o tre  d é ta illa n t lo c a l o u  a p p e le z :

1 -8 0 0 -6 6 1 -2 0 1 3

G a lla g h e r P o w e r F e n c in g  S y ste m s

B o x  5 7 6 , O w e n  S o u n d , O N  N 4 K  5 R 1  

c o u r ie l: in fo @ g a lla g h e r.c a

B u re a u  a u  Q u é b e c

1 0 0 2  ru e  T ra n s -C a n a d a , L o n g u e u il, Q C  J4 G  2 M 1  

c o u r ie l: e r icb @ g a lla g h e r .ca

mailto:info@gallagher.ca
mailto:ericb@gallagher.ca


Congrès du

BŒUF
•2000*

viser l’excellence !
Le vendredi 17 novembre 2000

Hôtel Best Western Universel, Drummondville
Le samedi 18 novembre 2000

Visites de fermes

Au programme
Des conférences de qualité
• Bœuf Qualité Plus: Produire un aliment de qualité

• Les caractéristiques des populations: impact sur la santé

• La gestion du troupeau avec le Guide des bonnes pratiques

• Évaluation des impacts environnementaux de l'entreposage 

au champ de fumiers de bovins

• La table filière du bœuf du Québec

• Qualité de la viande: expérience d’un marché de créneau

• La puce à l'oreille

• Partenariats et relations publiques: Une association gagnante I

• Visite des kiosques

• Visite de fermes
Ferme Jean-François et Félicien Cardin,

Saint-Bonaventure

Ferme Beauvoir, Manseau

Ferme Scibou, 

Sainte-Hélène de Bagot

INSCRIVEZ-

VOUS!

L'inscription au Congràs du boeuf 2000 est obligatoire pour pouvoir s'inscrire aux 
visites de fermes (15 $ de plus par personne incluant le dtner). Comme il n’y aura 
aucune inscription le 18 novembre au matin, las participants aux visites devront s'être 
présentés è l'inscription le 17 novembre pour récupérer leurs preuves d’inscription, 
regus etc.

Attention : II y a seulement 150 pieces de disponibles pour les visites de fermes. Elle 
seront ettribuées eux premiers demendeurs sur réception du formuleire d'inscription 

accompagné du peiement total. S'il y e lieu, le coût de l'inscription eux visites II5S) 
sera remboursé eux personnes dont la demande aura été refusée faute de place.

Toutes les personnes inscrites recevront un cahier des conférences. • Tous les prix 
annoncés comprennent les taxes applicables. • Les inscriptions ne sont enregistrées 
que sur réception du paiement total. • Le paiement par carte de crédit est obligatoire 
pour toutes les inscriptions faites par télécopieur. • Aucune inscription par téléphone 
ou par courriel ne sera acceptée. • Aucun remboursement ne sera effectué. • Le nom­
bre de places étant limité, nous ne pouvons vous garantir une place ou un repas si 
vous vous inscrivez le matin même de l'événement • Les coQts reliés à cette journée 
de formation sont admissibles dans le cadre de la Loi favorisant le développement de 
la main-d'œuvre.

/?■ CP$ c iVq

Formulaire d’inscription

Pour vous inscrire, veuillez retourner ce formulaire accompagné 
du paiement total avant le 3 novembre 2000 à:

Congrès du Bœuf 2000
Regroupement CPAQ-CPVQ-GÉAGRI

225, Grande-Allée Est, 4' étage, Québec (Québec) G1R 2H8

Inscrivez l’une des professions suivantes: agronome, ingénieur(e), 
journaliste, ouvrier(ère) agricole, producteur(trice), technologue, 
autre (veuillez spécifiez laquelle).

Nom:

Prénom:

Profession:

Inscription 

Dîner du 17 nov. 

Visites du 18 nov.

Nom:

Prénom:

Profession:

Inscription

Régulier 

55 S

Étudiant

35$

(+10$) (+10$)

(+15$) (+15$)

Total Total

Régulier

55$

Étudiant

35$

Dîner du 17 nov. (+10$) (+10$)

Visites du 18 nov. (+15$) (+15$)

Total Total

Nom de l'entreprise:

Adresse:

Code postal:

Téléphone (résidence):

Téléphone (bureau):

Courrier électronique:

Je ne participerai pas au Congrès du Bœuf 2000, mais je 
désire recevoir exemplaire(s) du cahier des conférences 
au coût de 15$ chacun (TPS et frais d'envoi inclus). Les 
cahiers seront expédiés 2 à 3 semaines après l'événement.

Chèque à l’ordre du RQDDCA daté du jour de l'envoi
Carte Visa
Carte Mastercard*

Montant :

N" de la carte :

Exp.

Nom du détenteur :

Signature (obligatoire)

* Pour Mastercard, indiquer le code de validation à trois 

chiffres inscrit à l'endos de votre carte

Pour plus de renseignements, veuillez contacter 
le Service à la clientèle:

Téléphone: Québec et les environs: (418) 523-5411 
Ailleurs au Canada: 1 888 535-2537 

Télécopieur: (418) 646-1830 
Courrier électronique: client@regroupement.qc.ca

mailto:client@regroupement.qc.ca


STATISTIQUES
VEAUX D'EMBOUCHE

Ventes aux encans spécialisés du Québec, 
m âles 500-600 Ib, Ag. Canada

|anv. lév. m ars avril m al juin jull. août sept. oct. nov. déc.
1999 Qc 1 129 124 138 137 128 • • IM 138 138

2000 0c 160 147 154 157 • • 164 159

• Pas d'encans spécialisés au cours de cede période

BOUVILLONS D'ABATTAGE
Ventes aux enchères par ordinateur du Québec, chargem ents

com plets de bouvillons «A1-A2» FAB ferme, FPBQ

janv. lév. m ars avril m al |uin jull. août sept. oct. nov. déc.
1999

2000 173 171 176 184 178 172 171 168 164

VACHES DE RÉFORME
Encans publics du Québec, vif, FPBQ et encans

(carcasse: 45% de rendem ent)

janv. lév. m ars avril m al juin jull. août sept. oct. nov. déc.

1999 vil 1 50 49 52 50 54 54 54 54 51 51

VEAUX LAITIERS D'ENGRAISSEMENT
Encans publics du Québec, 

bon m âles de tous poids (B), FPBQ et encans

janv. fév. m ars avril m al juin jull. août sept. oct. nov. déc.
1999 157 176 169 165 186 181 200 177 186 223 225

2000 225 222 221 238 297 310 239 229 213

* Prix disponibles depuis avril 1997

VEAUX DE GBAIN
Ventes aux enchères par ordinateur du Québec, prix m oyen  

des veaux de grain A2 au Centre du Québec, FPBQ

janv. (év. m ars avril m al juin jull. août sept. oct. nov. déc.

1999 144 138 131 127 127 127 150 167 17 175 195 196

2000 173 161 149 145 155 161 156 175 184

VEAUX DE LAIT LOUBDS
Ventes aux abattoirs de la Côte-Est des États-Unis,

en équivalent $Can, USDA lowa

janv. lév. m ars avril m ai juin jull. août sept. oct. nov. déc.
1999 ; 296 313 326 311 298 301 301 301 311 319 316 317

2000 302 297 302 304 305 289 282 294 313
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L'ÉQUIPE DÉLIMAX

S'OCCUPE DE VEAUX
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■ ,7y:'"‘ / Délimax c'est :

• Des conseils d'aménagement et des plans pour les bâtiments •

• Un service d'achat de petits veaux •

• Un suivi technique adapté à vos besoins par un personnel spécialisé 

et disponible en tout temps •

Des aliments de remplacement hautement performants pour veaux de lait • 

• Une gamme complète de produits pour veaux de grain •

• Des produits conçus et fabriqués au Québec •

• Un service de transport exclusif •

Délimax nrn
10 ANS

UNE ÉQUIPE DE PROFESSIONNELS À VOTRE SERVICE

2675, boul. Laframboise, 2e étage, Saint-Hyacinthe (Québec) J2S 4Y6 

Tél. : 450.773.5282 • Fax : 450.773.5402 

e-mail : delimax@delimax.com • site internet : www.delimax.com

mailto:delimax@delimax.com
http://www.delimax.com
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E xpérience  e t con fiance .
/>'■ :> t .; ; î », D e génération  en  génération .

La S o lu tion  à  verser IV O M E C *.
D es résu lta ts  éprouvés  
dont on peu t ê tre  fiers.

R ésu lta ts éprouvés dans
les troupeaux vaches-veaux

Dans 8 études (Alberta et Ontario), 

1064 bovins de boucherie et taures ont été traités 

avec IVOMEC* ou avec un organophosphate.

Poids moyen des veaui à 

la misa au pâturage (Ib) 191 ,4 183 ,5 +7,« fc

Poids moyen des veaui 

au sevrage (Ib) 552,1 537 ,6 +144»

R ésu lta ts éprouvés chez
les taures de rem placem ent

208 taures de remplacement sevrées 

(Alberta) ont été traitées avec IVOMEC* 

ou un organophosphate.

Poids final moyen (Ib) 831 ,2 801 ,8 +2M »

% de taures en chaleurs 81,3% 71,4% +•,»%

R ésu lta ts éprouvés
en parc d ’engra issem ent

6883 bouvillons de boucherie 

d’un an (Alberta) ont été traités avec 

IVOMEC* ou un organophosphate.

Gain de poids quotidien 

moyen (Ib) 4 ,1 3 ,9

Rapport Consommation 

de matières sèches - 

gain de poids
6 ,19 6 ,36 -0 .17fc(*4% )

iTmctMU persistante contre les poux 

broyeur* et les poux suceur*.’

K

Ivom cc | Ivomec V

solution* « ;
»o»ulMjn» ., ,n*'
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IV O M E C ®  -  l’an tiparas ita ire auquel 
on  fa it le  p lus con fiance au  C anada 2
• M aîtrise durab le des poux, des ném atodes e t de la m ouche des cornes

• Les essa is dém ontrent qu’il contribue à am élio rer le ga in  de poids’

• Les essa is dém ontren t qu’il contribue à augm enter la perfo rm ance  
reproductrice*

• Fenêtre de 28 jours perm ettan t aux bovins tra ités de cô toyer  
des bovins non traités

• D on aux 4 -H  pour chaque achat

• P rom esse de satisfaction to tale de M erial* [inc luan t tous les parasites!

1 . Damahnia (Bovicola) tow s  e t Linognathus vituli. 2 . S e lon  les  ven tes  canadiennes  en 1999 . 3 . D onnées en dossier. É tudes term inées en  198 9-1 99 6 .
• R enseignez-vous  là  où  l’on  vend la  S o lution  à  verser IV O M E C *.
IV O M EC * e t le  logo tê te  de  bov in  son t des m arques  déposées  de M eria l L im itée . © C opyrigh t 2000 . M eria l L im itée . IV M O -BO -2572-S PA /PR O D-F 114-156 5

S o lu tion a  verser

(ivermectin)

pour bovins  

La  fiab ilité  de  résu lta ts  éprouvés.
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M E R IA L

Merial Canada Inc.
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