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SUPER VENTE
DIRECTEMENT DU FADRICANT 

3 JOURS SEULEMENT
VENDREDI SAMEDI DIMANCHE

9h à 21h 9h à 21h 12h à 17h
VENEZ ÉPARGNER DIRECTEMENT À NOTRE USINE

DU NOUVEAU! ENCORE DU NOUVEAU!
ÉPM6NEZ JUSQU’A *
sur une nouvelle gamme de matelas

NOUVEAUX MODELES:
- REINTAL 500 (15 ans de garantie)
- REINTAL 2000 (20 ans de garantie)
- HÔTEL GRAND LUXE (20 ans de garantie)

NOUVEAUX MODÈLES DE MATELAS 
EN MOUSSE

NOUS FABRIQUONS aussi 
les matelas de 
remplacement pour 
canapés-lits ''Hide-a-Bed''
MISES DE COTÉ ACCEPTÉES 
PLAN DE FINANCEMENT SUR PLACE. 
LIVRAISON GRATUITE

NOTRE EXTRAORDINAIRE SPÉCIAL
ÉPARCNEZ JUSQU’À

A/
on.

nSUR LES MODELES “MILLE ET UNE NUITS 
“SUPER REINTAL 5000"
Vous pourriez obtenir GRATUITEMENT jusqu'à 3 articles en prime, 
soit un couvre-matelas et/ou un couvre-oreiller et/ou une base sur rou- S^fc
lettes AUSSI
ENSEMBLES 39 POUCES COUVRE MATELAS

175*A COMPTER DE A PRIX TRES REDUITS! -V
Possibilité de financement sans intérêt sur 3 mois, s'appliquant sur tous les modèles en inventaire.
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PORT ST FRANCOIS
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ATELAS RENE
0 minutes du Pont

PLAN DE FINANCEMENT 
SUR PLACE

2870, MARIE-VICTORIN 
(LES 40) NIC0LET
Téi-2934671
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CLÉMENT DUBOIS
MAIRE

LE SUPER SALON DU 
COMMERCE 

ÉDITION 1989

uni ÉVÉNEMENT À NE PAS MANQUER!
La Chambre de commerce de Nicolet parraine, 
encore cette année, le Salon du commerce qui 
en est à sa 7e édition.
Une équipe, jeune et dynamique, sous la prési­
dence de Danielle Provencher, travaille depuis 
plusieurs semaines pour en assurer la réussite.
Le conseil municipal de la ville de Nicolet invite 
donc toute la population à participer à cet 
événement qui se veut le reflet d'une ville en 
pleine expansion.

Nicolet...un choix d'avenir!

nicolet
^ #m\

*

1

Laurent Guévin
conseiller

Yvon Hébert
conseiller

Mario Lemire
conseiller

Laurent Provencher
conseiller

Lyne Tremblay.Veillette
conseillère

Claude St Laurent
conseiller

m

INVESTISSEURS?
La Ville de Nicolet s est dotée d'un parc industriel 
afin de fournir aux industriels des terrains et des 

services favorisant leur développement.

PARC INDUSTRIEL DE NICOLET

Sow?

Caractéristiques du parc 
industriel
Superficie totale 
Superficie disponible 
Services publics

Pn* au piedJ 
Proprietaire

1,600,000 pieds2 
1 415,000 pieds2 
Aqueducs 
égouts, rues 
voies ferrées 
0,05$
Ville de Nicoiet

SUBVENTIONS DISPONIBLES

Distance pnncipau

Becancour m 35 minutes

Drummondville 
Trois Rivières 
Québec 
Montréal

55k m 
20km 
150km 
155km

15 minutes 
15 minutes 
90 minutes 
90 minutesun choix

Info : Ville de Nicolet 
Tél.: (819)293 6901
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"L'occasion rêvée de démontrer 
tout notre potentiel commercial"

- Clément Dubois
Il s'agit de s'entretenir à pei­

ne quelques instants avec le 
maire de Nicolet, M Clément

Dubois, pour constater à quel 
point le Super Salon du com­
merce occupe une place impor­

tante, voire même primordiale, 
à ses yeux pour son patelin. 
Pour lui, cette activité majeure

MOT DU PRESIDENT DE LA 
CHAMBRE DE COMMERCE DE NICOLET

Le super Salon du commerce de Nicolet consiste en 
la plus importante activité de la Chambre de commerce.

Depuis maintenant plus de 6 mois, soit en octobre 
88, le comité organisateur s'affaire au déroulement de 
ce grandiose événement.

La tenue de ce super Salon occasionne d'énormes 
retombées que ce soit au niveau social, culturel ou 
économique. Il provoque de nouveaux échanges, une 
augmentation du taux de notoriété pour les exposants, 
ainsi qu'un rassemblement d'entreprises sortant de l'or­
dinaire. Il attire plusieurs milliers de personnes pro­
venant de tous les coins de la région 04.

Le super Salon du commerce de Nicolet en est à sa septième année et souhaitons 
qu'il demeure ancré comme principale activité de la Chambre de commerce pour en­
core bien des années!

Nous invitons toute la population à venir s'amuser et s'informer à notre super Sa­
lon!

René Giroux, président 
Chambre de Commerce de Nicolet

LISTE DES EXPOSANTS
• Équipements Descôteaux
• R.D. Rousseau
• Draps Berce-Rêve
• Cosmétiques Marie Kay
• Isolation-Ventilation Lemieux
• Rénov Ar
• Les Alarmes Pro-Tect
• Déguisements pour Fan Fan
• Nicolet Sports
• Encadrements Laminés
• Clôtures St Laurent
• La Financière
• Royaume Luminaire
• Hydro-Québec
• H. Auger Automobiles
• Lebel T.V.
• Les Bois de la Rive-Sud
• Association caisses populaires 

(Nicolet-Yamaska)
• Ville de Nicolet
• Ville de Nicolet (service des loisirs)
• Hydro-Santé
• Yvon Paquin, denturologiste
• Chiro. André Martin
• Supermarché Nicolet (Provigo)
• Communication D M.
• Cordonnerie & Sport Rive Sud
• Imprimerie Infotraitex
• Meubles J.A. Boucher

• Boulangerie Deshaies
• École d'agriculture
• Groupe Profil: Publicité
• Guilbault hydraulique
• Brouillard Automobiles
• Marché Métro Beaumier
• Club automobile Québec
• Tupperware
• Floriculture Côté & Filles
• Librairie Desclochers
• Shaklee
• Chatterie Céleste
• Club Moto-touriste Larochelle
• Boulangerie Cardinal
• Voyages Jocelyne Côté
• J.M. Raymond Décor
• Chiro. Robert Périgny
• Centre mécanique Lemire & Blais
• Le Petit vignoble
• Agropur (Québon)
• Phiga Larochelle
• Chambre de commerce de Nicolet
• Collections M B.
• Sunrider
• Balounair
• Stanley Home
• Général fibre de verre
• Auvents L.O.B. enr.
• Extincteurs Incendex

pour sa ville peut se résumer à 
une chose: il n'y a pas de meil­
leur moyen pour faire découvrir 
à la population extérieure l'im­
mense potentiel commercial de 
la cité des clochers.

“Pour moi, c'est clair que 
cette activité est le véhicule 
idéal mis à la disposition de 
nos commerçants et distri­
buteurs afin de démontrer ce 
qu'ils ont à offrir à la popula­
tion régionale. Elle est aussi le 
meilleur moyen pour mettre 
en évidence la diversité, la 
personnalité propre de Nico­
let en matière de services et 
de commerces." souligne-t-il 
dans un premier temps avant 
de poursuivre:

“Le Super Salon du com­
merce est un outil privilégié 
qui met en valeur nos forces. 
Tout individu qui s’y rend a 
une chance de découvrir le 
potentiel de Nicolet et de ré­
fléchir sur son important 
rayonnement. Parfois, je suis 
sûr qu'il y en a qui doivent 
trouver que nous sommes en 
mesure d'offrir presqu'autant 
de services que dans certai­
nes villes possédant une in­
fluence régionale plus impor­
tante que la nôtre."

Quant il est question des re­
tombées de cet événement an­
nuel sur la ville qu'il dirige, M. 
Dubois est on ne peut plus réa­
liste.

“Je ne suis pas prêt à dire

LE COMITÉ
ORGANISATEUR

Présidente-coordonnatrice Responsable Bar-Terrasse
Danielle PROVENCHER Simon BERGERON
Vente des emplacements Finance
Marie-Josée CANUEL
René GIROUX

Danielle PROVENCHER

Ginette LEBEL Responsables du personnel
Dominic ROUSSEAU Simon BERGERON

Publicité / Marketing
Jean DOUCET

Claude VERVILLE

Ginette LEBEL Responsable des activités
Dominic ROUSSEAU

Aménagement / Décoration

spéciales
Marie-Josée CANUEL

Danielle PROVENCHER Personne ressource
Jonathan COLBERT

m

que ce Super Salon nous amè­
ne des retombées de façon di­
recte et instantanée en ter­
mes d'investissements. Tou­
tefois, je suis certain qu'indi- 
rectement, après 2 à 3 ans, il 
est fort probable qu'on en re­
cueille des fruits."

Enfin, même s'il tient à préci­
ser que les éditions antérieures 
furent d'excellentes réalisa­
tions, il croit que celle de 1 989 
pourrait les surpasser à cause 
d'un facteur.

“Le fait que notre directrice 
permanente est maintenant 
en poste depuis 1 an et qu elle 
a ainsi pu se pencher à fond 
sur l'organisation de ('évé­
nement, me rend encore plus 
optimiste." ajoute finalement 
le premier citoyen de Nicolet.

NICOLET 
SPORTS ENR

fcyjt fer/t/ZC tr

W ARTICLES DE SPORT 
VÊTEMENTS, SOULIERS

&

ALAIN GUILBERT
propriétaire (819) 293-2156

231, Léon-XIII, Nicolet IQcl, JOG 1£0
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1 À L'ARÉNA DE NICOLE! (316, rue Frère-Dominique)

28, 29, 30 AVRIL 1989
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CACHALOT 
Vendredi

Super

SALON
MANUEL BRAULT 

Samedi 20h30

du COMMERCE
de NICOLET

Admission: adultes $2.50 Heures d'ouverture:
enfants $1.00 Vendredi 28 avril 18 h à 22 h

Samedi 29 avril 12 h à 22 h 
Dimanche 30 avril 12 h à 18 h

En collaboration avec

Parrainé par la Chambre de Commerce de Nicolet

l

PIE PIE 
Le clown 

Samedi 14h30

DEFILE DE MODES 
Dimanche 14h30

ÇJIM4 102?S1™

Le nouvelliste molson (m)

le courrier j 

CHEM 8
Trois-Riuières

N
■t »■'
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Une 7e édition qui promet pour le 
Super Salon du commerce de Nicolet

C'est près de 10,000 per­
sonnes qui ont foulé le plancher 
de l'aréna de Nicolet lors du Su­
per Salon du Commerce 88 et 
le comité organisateur de cette 
année s'est fixé comme objec­
tif de dépasser ce chiffre ma­
gique de 10,000.

En plus de la soixantaine de

kiosques qui pourront encore 
une fois être admirés, le Super 
Salon 89 offrira à ses nom­
breux visiteurs une exposition 
de photographies profession­
nelles d'envergure provinciale. 
Il sera possible de contempler 
les oeuvres en se rendant à pro­
ximité du mur de l'aréna, près 
du Bar-Terrasse.

Il est bon de signaler égale­
ment qu'un prix consistant en 
une campagne publicitaire dé­
passant les $3,000 (4 médias 
régionaux y participent dont le 
Nouvelliste qui offrira un V* de 
page gratuit) sera offert au kios­
que suscitant le plus d'intérêt 
chez les visiteurs. Cette magni­
fique récompense sera décer­
née à l'exposant ayant récolté 
le plus de votes de la part du pu­
blic qui se verra remettre à l'en­

trée un billet pour faire savoir 
son choix. A noter qu'une sec­
tion du billet sera aussi réservée 
à l'inscription des coordonnées 
des visiteurs. Un billet sera tiré 
au sort parmi ceux qui auront 
vu juste concernant le kiosque 
gagnant et la personne inscrite 
sur ce dernier méritera $ lOO.

Voici, par ailleurs, en termi­
nant, l'horaire complet du Su­
per Salon du Commerce de Ni­
colet 89:

VENDREDI, 28 AVRIL:
De 18hOOà 22hOO

SAMEDI, 29 AVRIL:
De midi à 22hOO

DIMANCHE, 30 AVRIL:
De midi à 1 8hOO

LES PRINCIPALES 
ACTIVITÉS

CACHALOT 
VENDREDI, 28 AVRIL 

(20h30)
Cachalot, ce sont 5 grands 

garçons, 5 grands enfants qui

ne semblent jamais arriver au 
bout de leur énergie.

S'exécutant depuis 6 ans de­
vant les foules. Cachalot ne 
cesse d'en mettre plein les yeux 
à leur public. Lorsque le groupe 
se donne en spectacle, un seul 
objectif le guide: jouer la com­
édie en musique. Chaque nu­
méro comporte une chorégra­
phie, un jeu complice des mem­
bres de l'orchestre, un sketch 
ou quelques surprises qui amè­
nent toujours les gens de la sal­
le à réagir d'une manière ou 
d'une autre. Les musiciens de 
Cachalot forment une compli­
cité parfaite et montrent une 
désinvolture sans prétention, 
charmante et remarquable. Les 
gens s'impliquent volontiers 
dans ce jeu et expriment sans 
gêne leur satisfaction.

Que les gens aient 7 ou 77 
ans, tout le monde est renversé 
devant l'énergie que le groupe 
dégage. Cachalot possède un 
répertoire de chansons très di­
versifié. Ils peuvent passer du 
folklore au pop américain ou de 
la musique "big band" au pop 
français ou au vrai rock and roll 
(style Presley).

En février dernier. Cachalot a 
lancé son premier 33 tours. A 
l'occasion de leur album, ils ont 
également lancé un super vidéo 
clip.

Cachalot, un spectacle qui 
vous surprendra!

PIÉ PiÉ LE CLOWN
SAMEDI, 29 AVRIL (14h30)

PIÉ PIÉ a fait sa première ap­
parition dans le monde du spec­
tacle en 1 977. Il a vite su con­
quérir le coeur des spectateurs, 
ce qui lui a mérité dès la premiè­
re année de son existence, un 
trophée pour la qualité de sa 
performance.

Véritable homme-orchestre, 
une rencontre avec PIÉ PIÉ, 
c'est une excursion au pays de 
la joie et de l'étonnement (ma­
gie, jonglerie, uni-cyclisme, 
acrobatie, sculpture sur ballon, 
etc...), un pot-pourri d'activités 
hautes en couleurs, un specta­
cle indescriptible mais drôle... 
drôle.

Touche-à-tout grâce à plu­
sieurs formations, ses specta­
cles font appel à toutes les 
techniques du rire: blagues, 
comique de gestes et de situa­
tions, calembours, le tout sa­
vamment dosé. Il sait faire rire 
sans jamais verser dans la vul­
garité.

Le public averti devine derriè­
re ce personnagee loufoque un 
artiste versatile et profession­
nel qui parvient à gagner son 
respect et il perçoit l'immense 
travail que nécessite la présen­
tation d'un spectacle aussi va­
rié.

L'unique PIÉ PIÉ, surnommé à 
juste titre "le magicien des 
mots", laisse à son public un 
seul goût: le voir ... et le revoir 
encore!

MANUEL BRAULT 
SAMEDI, 29 AVRIL (20h3Q)

Né en Gaspésie en 1951, 
c'est à l'âge de 1 4 ans qu'il en­
treprend de sillonner le Québec 
au sein de différents groupes 
de musique rock.

D'abord connu comme mem­
bre du duo Brault et Fréchette, 
c'est au début des années '70 
que Manuel Brault fait valoir 
son talent d'auteur-composi­
teur.

Depuis cette époque glorieu­
se de la chanson au Québec, il a 
enregistré une centaine de ti­
tres. Pour les rappeler, il s'agit 
de les nommer: les p'tits 
coeurs, les musiciens de la rue, 
1 Q0% romantique, le bonheur 
fait ... la ... la ... la, j'veux enten­
dre le Québec chanter et l'a­
mour existe encore.

Manuel Brault possède 8 mi­
crosillons à son actif, ainsi que 
de multiples présences sur la 
scène nationale et internatio­
nale.

Manuel Brault: des moments 
tendres, enlevants. Un huma­
nisme sans compromis, une 
poésie engagée. Il sait divertir, il 
vous fera danser, chanter, pleu­
rer ou rire selon le rythme où 
battra votre "p'tit coeur".

LE DÉFILÉ DE MODE 
DIMANCHE, 30 AVRIL 

( 1 4h30)

Arborant des vêtements aux 
couleurs de l'été, plusieurs 
mannequins défileront devant 
vous et vous en mettront plein 
les yeux. 8 boutiques partici­
peront à ce Super défilé, soit: 
Mes Jeans, Astus, Alternance, 
Sophistic, A. Jacob, Nicolet 
Sports, Floriculture Côté & Fil­
les, J. M. Raymond Décor.

Chaque boutique, à l’excep­
tion de J.M. Raymond Décor, 
présentera 5 tableaux selon au­
tant de catégories qui sont: 
"vêtements sports", "vête­
ments tout-aller", "vêtements 
tenue de croisière", "tableau li­
bre" et "vêtements habillés".

Cette année, il y aura une pri­
meur au défilé du Super Salon 
du Commerce de Nicolet; la

boutique J.M. Raymond Décor 
offrira un volet "décoration" et 
apparaîtra sur scène à 3 repri­
ses.

Cette parade de mode sera 
animée par M. Claude Bolduc et 
Mme Brunette Boucher, béné­
vole de l'annéee 88-89.

publi-reportage

Mme Danielle Provencher 
Présidente-coordonnatrice

Un mot de la 
présidente

Pour une septième an­
née consécutive, le Super 
Salon du Commerce de Ni­
colet voit le jour avec un co­
mité organisateur des plus 
dynamiques car un tel évé­
nement engendre une im­
portante collaboration de 
gens de différents milieux, 
que ce soit vous, les mem­
bres du conseil d'adminis­
tration de la Chambre de 
Commerce, la directrice gé­
nérale, les exposants, les 
médias, les participants du 
défilé de mode ainsi que 
tous les autres collabora­
teurs; je me dois de vous fé­
liciter et de vous remercier 
de l'appui et de la confiance 
que vous nous accordez.

Un survol rapide du dérou­
lement de l'événement: une 
multitude d'exposants pro­
venant de différents domai­
nes, plusieurs spectacles à 
l'affiche tels que Cachalot, 
Pié Pié le Clown, Manuel 
Brault et un super défilé de 
mode. Il sera également 
possible de visiter une ex 
position de photographies 
professionnelles. De plus, 
durant tout le week-end. 
nous aurons la chance de 
voir balader la mascotte 
"BAJOU".

Donc, je vous donne ren 
dez-vous les 28, 29 et 30 
avril 89 à l'aréna de Nicolet 
pour le Super Salon du 
Commerce.

Danielle PROVENCHER 
Présidente 

Coordonnatrice
Le groupe Cachalot se produira en spectacle au Su­
per Salon le vendredi 28 avril à 20h30.
6A Le nouvelliste vendredi 28 avril 1989
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la directrice générale de la Chambre de commerce 
de Nicolet, Mme Marie-Josée Canuel, a confié au 
Nouvelliste que ( objectif du Super Salon du Com­
merce 89 était était de franchir le cap des 10,000 
visiteurs.



LA CHEVROLET SPRINT 1989

h—L »mS !..

la —
VOITURE

LA CHEVROLET CAVALIER 1989

ÆSL
i1K0IpHHBEV

LA CHEVROLET LUMINA 1990

BESOINS » Brouillard
CHEVROLET OLDSMOBILE INC.

3725, MARIE -VICTORIN • NICOLET 293-4404
vendredi 28 avril 1989 7 A



Matelas René: un précurseur qui a 
révolutionné l'industrie du matelas

"Lorsque mon père a fon­
dé notre commerce, en 1 947, 
il avait d'abord en tête de se 
lancer dans le service de rem­
bourrage. Puis, chemin fai­
sant, il s'est aperçu que le 
plus gros de la demande se si­
tuait plutôt au niveau du ma­
telas. Mais, étant de nature 
perfectionniste, il considérait 
que les "paillasses" fabri­
quées dans le temps par les 
manufacturiers n'étaient vrai­
ment pas confortables et 
étaient beaucoup trop molles.

Ce que mon père voulait alors 
et a finalement réussi à mettre 
au point par la suite, était un 
véritable matelas qui offrirait 
un soutien à la colonne ver­
tébrale tout en offrant un re­
pos salutaire au corps. Le per­
fectionnement des matelas et 
sommiers était quelque chose 
d'important pour lui car il était 
conscient que nous passons 
presque tous en moyenne le 
tiers de notre vie dans un lit. 
En ce sens, on peut dire qu'il a 
été un précurseur."

Lorsque M. Jean René, l'ac­
tuel secrétaire de Matelas René 
Inc. de Nicolet, parle de son 
père, il ne tarit pas d'éloges et 
on ne peut certes l'en blâmer.

Disposant d'un réseau de dis­
tribution de ses produits qui s'é­
tend maintenant jusque dans 
l'Ouest canadien en plus du 
Québec (pas moins de 6 bouti­
ques spécialisées sont conces­
sionnaires de ses produits), de 
l'Ontario, du Nouveau-Bruns­
wick et d'une bonne partie des 
Etats-Unis, Matelas René n'a 
aucun problème à écouler sa 
production qui se situe à envi­
ron 300 matelas par semaine.

L'entreprise a subi sa dernière 
modification importante en 
1980 lorsque le paternel-fon- 
dateur s'est associé avec ses

Ce cahier spécial est 
une réalisation du 
service de la publicité 
de votre quotidien 
Le nouvelliste.

RÉDACTION:
Normand HÉBERT

PHOTOS:
J.-G. GAUTHIER

M. Guy St-Cyr (à gauche) est assembleur chez Ma­
telas René tandis que M. Jean René est l’un des 
propriétaires de l’entreprise qui a révolutionné 
l’industrie du matelas.

LE RÊVE DU PÊCHEUR

crodr-mrt
Venez voir la nouvelle gamme 

de bateaux de pêche

VENEZ VOIR NOS 
SPÉCIAUX
EN MAGASIN

NOUVEAU!
DECOUVREZ 
NOTRE CHOIX 
DE MOTEURS 
COMMERCIAUX 
ET DE 
PLAISANCE

Uahnsan

2 À 75 FORCES
DÉPÊCHEZ-VOUS!

Faites faire immédiatement la mise au point de 
votre moteur, avant les beaux |0urs, afin d'en 
profiter les premiers

LE MEILLEUR CHOIX D'ARTICLES DE 
PÊCHE SUR LA RIVE SUD 

NOMBREUX SPECIAUX SUR PLACE

LE MARCHAND UNITOTAL QUI VOUS CONSEILLE

Place 21 Mars, centre-ville, Nicolet, tél.: 293-4825

fils Jean-Louis, qui occupe de­
puis la vice-présidence, et Jean, 
qui agit à titre de secrétaire tel 
que mentionné précédemment.

"Nous avons investi beau­
coup depuis ce temps en nous 
dotant de nouvelles machines 
qui nous permettent de fabri­
quer des matelas, sommiers, 
supports et couvre-matelas. 
Toutes ces lignes de produits

nous permettent de fournir de 
l'emploi à une douzaine d em 
ployés." précise ce dernier 

Signalons enfin qu'il est aussi 
possible de se procurer direc­
tement les réputés produits de 
Matelas René Inc. en y effec­
tuant une courte visite au 
2,870, Marie-Victorin, à Nico­
let.

publireportage

Comme on peut le constater en observant l’en­
vironnement entourant M. Michael Bernier, qui 
est chef de département à l’École d’agriculture 
de Nicolet, l'horticulture est un des volets d’en­
seignement qui est privilégié à ce dernier en­
droit.

L'Ecole d’agriculture
Pour former nos 

spécialistes de demain
Créée en 1 968, l'École d'agriculture de Nicolet a comme 

mission de voir à la formation de nos spécialistes dans un sec 
teur clé de notre économie: l’agro-alimentaire.

Pour mieux se situer, précisons d'abord que ses locaux sont 
annexés à la Polyvalente Jean Nicolet et qu'elle est adminis­
trée par la direction des Services de l'Education aux adultes 
de la Régionale Provencher. Actuellement, environ 80 étu 
diants sont inscrits à travers les 4 volets d'apprentissage 
ayant pour but de former les agriculteurs et agro-gestionnai 
res du futur. Ces 4 volets s'adressent aux candidats qui dési 
rent se spécialiser en production laitière, en mécanique agn 
cole, en horticulture et en floriculture.

Ceux et celles qui optent pour la première option peuvent 
même poursuivre des études au niveau collégial ou s'inscrire 
par la suite à l'Institut de technologie agricole de Saint-Hyacin 
the. Les cours de mécanique agricole conduisent parfois les fi 
nissants à devenir concessionnaire pour le compte de com­
pagnies de machinerie agricole; ce qui démontre bien la valeur 
de la formation acquise à l'École.

Autre élément important, ces cours s'adressent autant à la 
clientèle du niveau secondaire qu'aux adultes. Et comme le 
souligne M. Michael Bernier, chef de département à l'École 
d'agriculture, ces domaines offrent des débouchés quasi as­
surés aux finissants.

"Ce qui est très encourageant pour ceux qui choisissent 
cette carrière, c’est qu'il y a vraiment une pénurie de main 
d'oeuvre dans ces domaines."

Actuellement, le corps professoral de l'École se compose 
de 8 employés à temps plein et de 5 autres à temps partiel. De 
plus, il est bon de savoir que les cours ne se donnent pas qu'à 
Nicolet mais aussi à Trois-Rivières et à Drummondville et ce, 
autant du jour que du soir.

Enfin, mentionnons pour terminer que les finissants se 
voient décerner le Diplôme d'études professionnelles lors 
qu'ils ont complété leurs 3 sessions de 450 heures chacune 
(1,350 heures, au total). Habituellement, le cours s'échelon­
ne sur une période de 2 ans.

publi-reportage
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POUR LE PLAISIR 
ET POUR LE SPORT

"N

LES FOURTRAX 359

HONDA.

1989
sont enfin arrivés

Venez en choisir un...

FOURTRAX 300 Véhicule équipé d'un moteur de 282 cc avec ACT d une boite
à 5 vitesses et d'un démarreur électrique ffi?
• Première vitesse ultra ‘Gpll

basse plus marche amère • 
embrayage automatique 
Allumage CD • Arbre d en 
traînement • Suspension 
avant indépendante et sus 
pension amère à un seul 
amortisseur d'un débattement 
de 130 mm (5.1 po) chacune
• Porte bagages avant et ar 
nère • Attelage de remor 
quage d'une capacité de ti 
rage de 385 5 kg (850 lb) •
Compartiment de rangement
arrière fOUMTRA* JOO

TRACTEURS HONDA
HT3813SC

Le tracteur HT3813SC _
Équipé d'un moteur bi-cylindre refroidi par liquide a 
toutes les caractéristiques du HT3010SC, il peut 
être équipé d'un ramasse-herbe, d'une souffleuse 
ou d’une lame niveleuse en option.

A VOIR 
FOURTRAX 

1989
De la puissance pour 
travailler et se récréer 
avec nos Fourtrax 
300/2 x 4 et 300/4 x 4 
avec moteur de 282 
c.v.

FOURTRAX 300

Û

POUR LES 14 ANS ET PLUS
SCOOTER 49 cc

Neuf. A compter de

$875
GENERATRICES
Fonctionnent à l'es­
sence ordinaire, sans 
mélange d'huile et 
d'essence, moteur 4 
temps, 17 modèles 
disponibles.

TONDEUSES
12 modèles dif­
férents, 17 à 21 
po. Nous avons 
celle qu'il vous 
faut à un prix qu 
vous convient.

fr r

'/

c
«x*»

O®

MOTOCULTEURS
Moteur 4 temps 
de 2,4 c.v. à 7 c. 
v., allumage élec 
tronique, meilleur 
rapport quali 
té/prix sur le 
marché.

TONDEUSES V 
À SIÈGE
Pont de coupe 30 po, moteur 
8,5 c.v., 5 vitesses avant, 
hauteur de coupe 6 posi 
tiens. Pour ceux qui exigent 
ce qu'il y a de mieux.

À 20 minutes du pont Laviolette, découvrez le 
plus grand choix entre Québec et Montréal.

Faites affaires avec des gens de confiance. Nous ça 
fait 20 ans que nous vous offrons les produits 
HONDA. Personne ne peut en dire autant.

1 $ @

155, STE-THÉRÈSE, LA VISITATION 
CTÉ YAMASKA - (514) 564-2432
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Toute l’équipe de H. Auger Automobile vous dit Merci...

L'annét 
pour /'i 
du cen 
que Mi 
GM Po

1
i

MICHEL AUGER 
Livreur

JEAN CLAUDE AUGER 
Directeur general

JEAN MARIE LANDRY 
Vendeur

HONORE AUGER 
President

REJEAN AUGER 
Vendeur

PAUL BELLEMARE 
Vendeur

JEAN GABRIEL AUGER 
Vendeur

GHISLAIN CÔTE GILLES ROY 
Gerant de service

RENE BEAUCHEMIN 
Mécanicien

PIERRES! GERMAIN 
Mécanicien

YVESMONTEMBEAULT 
Maintenance

cà
PATRICK CAMIRAND 

Mécanicien
JEAN GUY GUILBERT 

Mécanicien
RENE DESILETS 

Mécanicien
JACQUES LAMY 

Mécanicien

VIENS CHEZ NOUS. C
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CONCESSIONNAIRE
PONTIACBUICK

H. AUGER AUTOMOBILE 
FÊTE SES 20 ANS!

L'année 1989 marque une année importante 
pour l'un des concessionnaires les plus réputés 
du centre du Québec. Il y a en effet 20 ans 
que Monsieur Honoré Auger acceptait l'agence 
GM Pontiac Buick.

LOUISE SAVOIE 
Secretaire

SUZANNE AUGER 
Comptable

HELÉNE AUGER PAGE 
Réception

HUGUETTELETENDRE 
Secrétaire

ft
RÉMILAGOTTE ALAIN HÉBERT

mécanicien
DOMINIC ROY 

MécanicienMécanicien RENÉGRANDMONT 
Gérant au debosselage

DENIS AUGER 
Préposé au* pieces

JEAN HAMELIN 
Préposé au* pieces

LA OU LE SERVICE 
EST TOUJOURS HOI\IORE!
Pendant plusieurs années, voilà le mot d'ordre qui fait la force 
de H. Auger Automobile de Nicolet Sud. Les gens viennent de 
partout pour faire l'achat de leur véhicule, renchérit M. Auger. 
"Ils peuvent compter sur ce "service à la clientèle”, qui a fait 
notre renommée". Voilà notre meilleur gage de confiance.

"LA TRIPLE COURONNE"
En 1987, H. Auger Automobile s'est vu décerner la "triple 
couronne", remise annuellement par "General Motors", pour 
l'excellence atteint dans les trois domaines: vente de véhicule, 
satisfaction de la clientèle et de l'excellence intégrale. D'ail­
leurs, c'était la troisième fois que H. Auger Automobile se 
voyait récipiendaire d'un tel honneur (1979-1981-1987).

UNE EQUIPE D'EXPERIENCE
Que ce soit au niveau des ventes, de la mécanique, du débos- 
selage ou de l'administration, H. Auger Automobile, compte 
sur une équipe de "spécialistes", qui ont un seul désir: "Bien 
vous servir".

La direction et le personnel vous disent "MERCI" de votre 
confiance au cours de ces 20 ans... C'est notre clientèle satis­
faite comme le démontre "La triple couronne" qui est notre 
plus grande récompense et avec qui nous entreprenons les 20 
prochaines années!

MICHEL ANDRÉ LEMIRE 
Debosseleur

SYLVAIN BÊLAIR 
Debosseleur

RENE BOUVET
Debosseleur

YVES LAMOTHE 
Débosseleur

in ( .0=

. CA ROULE. 50, Marie-Victorin, Nicolet
293-2121
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EXCLUSIF DANS LA RÉGION

UN INVESTISSEMENT SÛR AU POINT DE VUE 
ÉNERGIE ET ENTRETIEN

Depuis 1978, les portes THERMACORE ont fait 
leurs preuves tant aux États Unis en Alaska qu’en 
Arabie Saoudite.
Aujourd'hui, plusieurs industriels et résidents de 
notre région apprécient les qualités supérieures des 
portes THERMACORE. Informez-vous auprès 
d'eux.
□ Facteur d'isolation R 13 

/D Résistance au vent de 133 mph 
CD Sections de remplacement fournies le jour même,

en cas d'accident. _________________
La THERMACORE EAGLE, l'élégance sans entretien 

Appelez-nous aujourd'hui pour une estimation GRATUITE

GARANTIE 
EXCLUSIVE 
DE 5 ANS

contre la délamination 
(décollage) du polyuré 
thane et de l'acier.

. ïniti ... -. iS-V .- ' -<
- ■ ' - V, • •
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PORTES

Une porte vraiment 
économique 

pour tous les budgets

Vous pouvez la peindre de 
la couleur de votre choix!

I

ROUSSEAU
directeur général

R. & D. ROUSSEAU INC.
Fabricant de portes

1460, Ste-Marie, Nicolet sud, JOG 1E0

Tel.: (bureau) (819) 293-6155
Ouvert de 7h30 à 17h du lundi au vendredi

3656



Équipements Descoteaux
VENEZ NOUS RENCONTRER À NOTRE KIOSQUE DU SALON DU COMMERCE

Choix de plusieurs modèles de bateaux Larson • venez constatez nos prix...

Avant d’acheter ailleurs, 
venez chez-nous et vous 
constaterez que vous 
pouvez vous offrir ce 
qu’il y a de mieux, au 
prix des autres marques.

CHALOUPES

1 i IJK1 "i
Chaloupe 

aluminium Lund

GARANTIE 100%-10 ANS

ÉQUIPEMENTS DESCOTEAUX
1800, rue Descoteaux, St-Grégoire (819) 233-3231

Le nouvelliste vendredi 28 avril 1989 13A



C.S.R. PROVENCHER
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MA QUALITÉ DE VIE, JE LA CULTIVE
L'école d'agriculture de Nicolet vous offre la possibilité d'acquérir 
une formation de niveau secondaire qui vous aidera à atteindre 
vos objectifs et ainsi, vous permettra de bien préparer et réussir 
votre avenir.

Le secteur AGROTECHNIQUE vous donne cette opportunité par 
l'entremise des formations suivantes:

— Production laitière (D.E.P)
— Mécanique agricole d'entretien (D.E.P.)
— Mécanique agricole de réparations (A.S.P.)
— Horticulture (D.E.P.)
— Fleuristerie (C.E.P.)

COMMUNIQUEZ AVEC NOUS,
NOUS AVONS UNE PLACE POUR VOUS!

ÉCOLE D’AGRICULTURE 
DE NICOLET
497, Mgr Bruneault 

Nicolet (Québec)
JOG 1 EO

(819) 293-5821
14A Le nouvelliste vendredi 28 avril 1989



Equipements Descoteaux: Le meilleur 
remède à votre fièvre printanière de liberté

Le printemps est parmi 
nous. Après avoir pris la re­
lève des longs mois d'hiver, il 
poursuit son lent travail de 
dégel et il nous annonce en­
fin ces magnifiques journées 
comme seule l'été peut nous 
faire vivre. L'été, cette mer­
veilleuse saison qui nous ap­
porte un sentiment de liberté 
incomparable. Si vous vous 
sentez soudainement atteint 
par cette sorte de fièvre prin­
tanière; ne vous en faites 
pas. Votre cas n'est pas dé­
sespéré. Il y a un remède 
pour vous...

En vous rendant chez Equi­
pements Descôteaux Enrg., 
situé au 1,800, rue Descô­
teaux, dans le secteur de St- 
Grégoire de la ville de Bécan-

trouver chez Equipements 
Descôteaux, des moteurs à 
hors-bord de marque Mari­
ner, des bateaux Larson et 
des chaloupes en aluminium 
Lund. A cet éventail de pro­
duits déjà bien garni, s'ajoute 
les génératrices, motopom­
pes, motoculteurs, tondeu­
ses à gazon, et chasse-neige. 
Enfin, la longue liste se com­
plète par la vente et la répa­
ration d'équipements indus­
triels telles que les scies à 
chaîne et scies à béton.

Lorsqu'on discute avec M. 
Doyon, celui-ci insiste par ail­
leurs sur un autre des nom­
breux atouts que possède 
Equipements Descôteaux: 
son emplacement idéal.

Chez Équipements Descôteaux, nos employés sont 
attentifs à vos besoins en matière de motos et 
d’équipements motorisés de toutes sortes.

m H

■

cour, vous le trouverez.
Spécialisé dans la vente et 

la réparation de motos de 
tout genre. Equipements 
Descôteaux Enrg. saura, à 
coup sûr, vous guérir de vo­
tre mal de liberté...

PAS SEULEMENT 
DES MOTOS

Mais Equipements Des­
côteaux n'est pas unique­
ment synonyme de motos. 
En effet, les 20 ans d'expé­
rience à titre de mécanicien 
du gérant de l'établissement, 
M. Marcel Doyon, lui permet­
tent de mettre sa science au 
profit des consommateurs 
dans d'autres domaines con­
nexes. Plus précisément, 
cela veut dire qu'on peut

"Notre établissement est 
vraiment facile d'accès et 
ce, autant pour les gens de 
la Rive-sud que de la Rive- 
nord. La raison est que 
nous sommes situés à pro­
ximité d'un des carrefours 
les plus empruntés au 
coeur du Québec: le Pont 
Laviolette. Les gens de la 
Rive-nord n'ont qu'à le tra­
verser et ils sont rendus 
chez-nous. D'ailleurs, je 
suis certain que beaucoup 
d'entre eux savent où nous 
sommes situés car nous 
occupons les locaux de 
l'ancienne fromagerie Des­
côteaux." signale M. Doyon 
qui aurait pu ajouter que son 
commerce est situé presqu'à 
l'angle des autoroutes 30 et

55.
Enfin, se disant bien con­

fiant que l'établissement ne 
fera que prendre de l'am­
pleur, M. Doyon signale

qu'un agrandissement de la 
salle de montre et de la fa­
çade de l'immeuble est déjà 
pr^ 'U' pour l'an prochain.
Les motoneiges devraient

aussi s'ajouter à la gamme 
de produits déjà offerts afin 
de satisfaire aussi les amou­
reux de l'hiver.

publl-reportoge

VENTE 8e ANNIVERSAIRE
Du 24 au 29 avril

ACCESSOIRES * pg/ DE 
MODE I U /O RABAIS

MES «JEANS
BOUTIQUE UNISEXE

NICOLE!
155, Panel (centre ville) 

293 2963

CAP DE LA MADELEINE
Nou*e"e 106, boul. Ste Madeleine
aiiess®

BERTHIER
75. Iberville, centre ville
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Chez Gérard Grenier auto:

Les étudiants ont toute notre confiance
La solide réputation de Gé­

rard Grenier Auto acquise au fil 
de ses 20 ans de service irré­
prochable ne pourra que con­
tinuer à se propager si on s'en 
remet aux étincelants modèles 
Ford 1989 Et comme nous le 
verrons plus loin, ils sont acces­
sibles à vraiment toutes les 
bourses.

Mais parlons d'abord des 
nouveautés de cette année,

nouveautés qui démontrent 
bien une fois de plus que Ford 
ne se limite pas qu'à vendre des 
voitures qui ont du succès mais 
bien aussi à les améliorer. La 
toute nouvelle Thunderbird '89 
en est l'exemple-type.

Malgré la grande popularité 
de ce modèle au cours des der­
nières années, les spécialistes 
de Ford l'ont complètement re­
dessinée. C'est le cas de le dire.

ses nouvelles lignes aérody­
namiques en font un oiseau de 
la route encore plus recher­
ché...

La Festiva, quant à elle, est le 
nouveau né de Ford en '89. 
Cette mini-voiture, dont l'éco­
nomie d'essence et la maniabi­
lité sauront vous épater, réser­
ve de plus une agréable surpri­
se à votre porte-feuille: pour en­
viron $8,000, vous pourrez de-

Venez rencontrer nos représentants
Vous voulez savoir combien il vous 
en coûte pour utiliser vos appareils 
électriques? Venez rencontrer les 
représentants d'Hydro-Québec.
Ils participent aux expositions pour 
avoir la chance de communiquer 
directement avec vous, nos clients. 
Ils sont la pour vous et mettent 
leur énergie à votre service, pour 
répondre à vos questions.
Ne laissez pas passer l'occasion!

AU
SUPER-SALON 

DU COMMERCE 
DE NICOLET

L’élect
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le président de Gérard Grenier Auto inc., M. Serge 
Grenier, est fier de la promotion visant à donner 
un coup de pouce à la clientèle étudiante.

venir sa complice d'économies! 
Et ce n'est pas tout, en plus de 
ce prix plus qu'abordable, vous 
pourrez l'agrémenter de rayu­
res décoratives aux couleurs de 
votre choix tout à fait gratui­
tement.

La Probe, cette nouvelle créa­
tion lancée l'an dernier, pour­
suit, de son côté son irrésistible 
percée sur le marché des com­
pactes sportives. Son atout 
principal réside dans le fait 
qu'elle a été conçue et cons­
truite avec un souci de qualité 
dont la rigueur transparaît par­
tout dans son habitacle; qu'il 
s'agisse de petits détails de fi 
nition ou de systèmes dont la 
mécanique requiert énormé­
ment de précision.

te gamme se greffe la toujours 
fiable Tempo, l'excellente Mus­
tang (jugée par l'Association de 
la protection des Automobilis­
tes du Québec comme étant un 
bon achat), la très luxueuse 
Crown Victoria, l'ultra-moderne 
Taurus ainsi que les vaillants 
Pick-up Ford.

L'Escort, qui conserve année 
après année son titre de voiture 
la plus vendue au monde, ce qui 
n'est pas peu dire lorsqu'on 
connaît l'ampleur de l'industrie 
automopu e, demeure toujours 
une valeur sûre au niveau des 
sous-compactes. Le propriétai­
re de Gérard Grenier Auto, M. 
Serge Grenier, a d'ailleurs sou­
levé un point intéressant à son 
sujet.

"Son prix est toujours un ar­
gument de taille qui joue en sa 
faveur. D'ailleurs, il s'agit de 
savoir pour s’en convaincre, 
que tout comparé, le modèle 
'89 revient moins cher que le 
'85 en raison du rapport prix- 
coût de la vie.

Enfin, à cette impressionnan

LES ETUDIANTS ONT 
TOUTE NOTRE CONFIANCE

En plus d'un mode de finan­
cement offert à partir de 8,9%, 
Gérard Grenier Automobiles 
fournit la chance aux étudiants 
de passer outre à ce qui est sou­
vent une barrière pour eux: la li­
quidité.

Grâce à son programme de 
crédit pré-approuvé, Gérard 
Grenier Auto permet en effet à 
tout étudiant(e) possédant un 
emploi ou en ayant un en vue, 
de pouvoir bénéficier d'une re­
mise en argent variant entre 
400 et 500 $ (dépendant du 
modèle choisi) en plus du taux 
de financement de 8,9% pré­
sentement en vigueur. Il faut 
également préciser que l'étu­
diant doit obtenir son diplôme 
d'études collégial ou universi­
taire d'ici au 31 décembre 
1 989 pour être admissible à ce 
programme.

Oui, chez Gérard Grenier 
Auto, vous avez toute notre 
confiancel Venez nous voir au 
3525, Boulevard Marie-Victo- 
rin, à Nicolet, pour vous en con­
vaincre!
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r.d. Rousseau de Nicolet-Sud
Un talent inné pour 

les portes de garages
Maintenant solidement implantée dans le tissu économique de 

la Rive-Sud, la firme R.D. Rousseau, de IMicolet-sud, a vu le jour 
d'une façon peu banale.

En effet, c'est alors qu'ils étaient à la recherche d'une porte de 
garage pour compléter la construction d'un des leurs que les frè­
res René, Claude et Robert Rousseau décidèrent, par un beau jour 
de 1 975, de fabriquer eux-mêmes ce qui allait devenir leur grande 
spécialité. Le produit fini s'étant avéré d'excellente qualité à la sui­
te de cette première expérience, la demande s'étenda par la suite 
au cercle des voisins et amis. Mais le garage qui servait d'atelier 
de fabrication des portes, devenait de plus en plus restreint. On a 
donc dû l'agrandir afin de pouvoir disposer de plus d'espace pour 
manoeuvrer et pour entreposer le bois servant à la fabrication des 
portes.

L'année 1 980 marque ensuite le passage de la production arti­
sanale à industrielle et l'atelier est alors agrandi; devenant 5 fois 
plus grand qu'à l'origine. Entretemps, R.D. Rousseau s'est aussi 
tourné vers les marchés de la porte de garage en aluminium et en 
acier pour compléter sa production à base de bois. Présentement, 
l'entreprise construit également, en sous traitance, des compo­
santes de bois pour le compte d'une entreprise montréalaise.

Enfin, pour poursuivre la chronologie, l'usine a de nouveau été 
agrandie en juin 88; atteignant maintenant une superficie de 
9,360 pieds carrés.

Aujourd'hui, sous la supervision du nouveau directeur-général, 
M. Raymond Rousseau, les 15 employés de R.D. Rousseau ne 
ménagent aucun effort pour satisfaire les nombreux clients pro­
venant des secteurs résidentiel, commercial ou industriel et pour 
poursuivre cette tradition d'excellence établie au fil des ans.

Comme on peut le constater, l'histoire de R.D. Rousseau n'est 
en fait que l'éclosion logique d'un talent inné regroupé au sein des 
membres d'une même famille. Les nombreux clients satisfaits qui 
leur ont fait confiance depuis la fabrication de leur première porte 
de garage, en sont la preuve directe.

publi-reportage
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L’imposante flotte de camions de R.D. Rousseau... à votre service.
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Chez Brouillard Chevrolet Oldsmobile

Etre à l'écoute des besoins 
des clients avant tout

Fondé en 1956 par son valeureux pro­
priétaire, M. Léo-Paul Brouillard, Brouillard, 
Chevrolet, Oldsmobile Inc., de Nicolet, a 
franchi toutes les étapes le faisant passer du 
petit garage au concessionnaire actuel doté 
d’installations ultra-modernes.

Lorsqu'on invite ce dernier à expliquer les 
succès fulgurants connus par son entreprise, 
située au 3725, Marie-Victorin, M. Brouil­
lard s'en remet en bonne partie à la qualité 
des produits General Motor.

La place du marché qu'occupe GM est 
très importante et la réputation de la com­
pagnie y est pour beaucoup." souligne-t-il

Regroupant aujourd'hui 28 employés. 
Brouillard, Chevrolet, Oldsmobile possède 
une politique bien établie en ce qui a trait au 
service à la clientèle comme le mentionne 
son directeur commercial, M. Jacques Lalan­
de.

"Tous nos employés ont en commun 
une culture, une attitude particulière qui 
vise à créer une atmosphère positive et 
agréable à l'intérieur de l'établissement.

Ce que nous souhaitons simplement, c'est 
d'être le plus à l'écoute des besoins de nos 
clients. Nous faisons tout en notre possi­
ble pour maintenir cette mentalité déjà in­
culquée à tous les niveaux de l'entrepri­
se."

En plus de cette saine atmosphère que l'on 
retrouve chez Brouillard, Chevrolet, Olds- 
mobile Inc. et qui correspond bien à la devise 
du garage qui est: "Professionnel jusqu'au 
bout", on y retrouve, à coup sûr, l'occasion 
d’y faire une bonne affaire.

UN TRIO CONSACRÉ

Trois des magnifiques modèles offerts 
chez Brouillard, Chevrolet, Oldsmobile ont 
récemment été consacrés par les spécialis­
tes de l'industrie de l'automobile; prouvant 
ainsi la qualité toujours supérieure des pro­
duits GM.

Il s'agit de la Chevrolet Sprint, qui a été 
couronnée la voiture la plus économique en 
Amérique (selon des tests effectués par 
Transport Canada), ainsi que ses "con­
soeurs" Cavalier (la voiture la plus vendue au 
Canada) et Lumina (la voiture la plus nouvelle 
sur le marché)

La berline Lumina 1990 représente d'ail­
leurs un tout nouveau concept sur le marché 
de l'automobile. Assemblée à l'Autoplex 
d'Oshawa, (Ontario), une usine robotisée qui 
s'en remet à une technologie de pointe, cet­
te dernière née GM, impose, de par son con­
cept nouveau, un changement radical au 
transport familial.

UN OPTIMISME DÉBORDANT

Par ailleurs. Lalande ne peut s'empêcher 
d'être optimiste en ce qui a trait à l'année 
1989 chez Brouillard, Chevrolet, Oldsmo­
bile Inc.

"Pendant que certaines revues spécia­
lisées prévoient une chute des ventes de 
voitures nord-américaines de l'ordre de 
2% pour 1 989, nous projetons, et je dis 
bien projetons, d'augmenter nos ventes 
de 25 à 30%. Si ce n'est pas d'avoir con­
fiance en notre produit, je me demande 
bien ce que c'est." dit-il en terminant.
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En effectuant une courte visite chez Brouillard, Chevrolet, Oldsmobile 
inc., de Nicolet, vous serez à meme de constater de visu que la devise 
'Professionnel jusqu'au bout” s'y applique vraiment.

Le propriétaire de la Boulangerie Cardinal inc., M. 
Raymond Lemire et son associé, M. Denis Mercure, 
accordent à la satisfaction du consommateur les 
succès de leur entreprise.

La Boulangerie Cardinal
Là où la qualité devient 

"l'amie" du consommateur
Faire le portrait économique de la ville de Nicolet sans y inclure la 

Boulangerie Cardinal Inc. équivaudrait à peindre une oeuvre artisti­
que en omettant d'y insérer un de ses sujets principaux...

Contribuant de façon importante à l'activité commerciale nicolé- 
taine depuis sa naissance, la Boulangerie Cardinal Inc. a été fondée 
par la famille du même nom il y a déjà une cinquantaine d'années. 
Désireuse de perpétuer sa tradition d'excellence, la famille Cardinal 
a passé les reines de l'entreprise à M. Raymond Lemire, en 1986. 
Ce dernier, qui a été à l'emploi de la boulangerie durant 20 ans, en 
connaissait donc tous les petits secrets qui en ont fait et qui en font 
toujours son succès, lorsqu'il décida d'en faire l'acquisition.

Actuellement, en plus du pain-maison qu'on retrouve sous les ap­
pellations "Nico-Bonjour" et "Ménage", la boulangerie met à la dis­
position de sa fidèle clientèle ses délicieux beignes, de la pâte à piz­
za en plus de quelques variétés de pâtisserie tels le succulent gâteau 
aux carottes, les éclairs à la crème etc... Strictement en termes de 
quantité, ce sont le pain (3,000 par jour) et les beignes (6,000 par 
jour) qui occupent la principale part de la production.

Enfin, il faut avouer que certains clients de la Boulangerie Cardinal 
ne se font pas prier pour y effectuer une petite visite en se procurant 
leurs produits préférés au comptoir de service. Ils font partie de 
ceux qui ne peuvent résister à cette odeur de fraîcheur incompara­
ble qu'on retrouve lorsqu'on se rend au 131, rue Signay, à Nicolet.

UN NOUVEAU PRODUIT OUI 
SERA SUREMENT TRES APPRECIE

Mais cette popularité incontestable des produits Cardinal acqui­
se au fil des décennies, n'incite pas les dirigeants de la boulangerie à 
s'asseoir sur leurs lauriers; bien au contraire.

A la Boulangerie Cardinal de Nicolet, on n'a qu'une idée en tête: 
toujours satisfaire davantage le consommateur. C'est qu'on a com­
pris depuis longtemps que l'épanouissement d'un commerce passe 
avant tout par cette loi non écrite comme le souligne l'associé du 
propriétaire actuel, M. Denis Mercure

"Nos affaires vont bien mais nous voulons en offrir davantage 
à notre clientèle. Depuis la semaine dernière, nous préparons 
une nouvelle ligne de produits à base de farine biologique Nous 
croyons que l avenir est de ce côté La grande qualité de cette in­
novation provient du fait qu'elle nous permettra de fabriquer nos 
produits à partir d'ingrédients naturels. Elle leur fournira égale­
ment davantage de valeur nutritive que la plupart de ceux exis­
tant présentement sur le marché. Les grains servant à la fabri 
cation de la farine sont choisis expressément dans les champs 
du Manitoba et le produit est composé à 100% de blé entier 
moulu sur meule de pierre. Comme vous pouvez le constater, 
nous ne lésinons pas sur les moyens à prendre quand vient le 
temps de mettre au point un produit de qualité."

Il signale en terminant que le pain de blé entier (pain brun) obtient 
de plus en plus la faveur du public. Simple nouvelle mode ou réel be­
soin?

Cette popularité montante du pain de blé entier au cours des 
dernières années s'explique également par le fait que les gens 
mettent de plus en plus l'emphase sur l'aspect nutritif des pro­
duits Ils font davantage attention à leur alimentation et ils dési 
rent des aliments de meilleure qualité. Et ils ont entièrement rai 
son Chez-nous, veuillez me croire qu'ils sont satisfaits à ce ni 
veau!" de terminer M Mercure.

La Boulangerie Cardinal: là où la qualité devient "l'amie" du con 
sommateur.
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"ont da mmutteusentent 

sélectionnés pa-mi 
meilleurs sur le marche, 
ce qui en fait un produit 
100% naturel aux va­
leurs nutritives sans pa­
reil ayant un taux de 
matières grasses réduit à 
son minimum. Ce pro-

de très grande 
vous aidera à 

, , un taux de
cholestérol réduit et une 
saine alimentation tout 
en ayant un goût ex­
quis.

en vente dans toutes les bonnes épiceries 
et dans les centres d'aliments naturels

duit 
qualité 
maintenir

PAIN BIOLOGIQUE 
TOUTES LES VARIÉTÉS OE 
PAINS DE MENAGE. BLANC. 
ENTIER, ETC.
PÂTE A PIZZA

BLE

DE NICOLE!

PAINS: HOT DOGS, 
HAMBURGERS. SOUS MARINS. 
À SALADES. ETC

BEIGNES ET GÂTEAUX

OF Rl C r-e'ofoSZ»
na turel

AGENt DE CONSERVATION 
aucun PRODUIT 

chimique ajouté
SANS GRAS NI SHORTENING

Ingrédients: larme de blé entier bio 
logique, fraîchement moulue sur 
meule de pierre, eau, huile de tourne 
sol, miel de trèfle blanc, levure, sel de 
mer non raffiné

Vous êtes invités à venir, nous rencontrer 
aux kiosques #68 pour des dégustations de 
beignes et de pain 100% blé entier bio­
logique.

A

/
LIVRAISON PARTOUT DANS LA REGION

LÉOPOLD BOISCLAIR 
RICHARD LEBLANC
Ste-Eulalie
(819)225-4494

ROGER FRÉCHETTE
Ste-Zéphirin
(819)399-2356

YVAN GUÉVIN
St-Léonard 
(819)399-2356

MARCEL ST-LOUIS
Ste-Gertrude
(819)297-2595

LISE HOULE
St-Célestin
(819)228-3460

DENIS LAMBERT
IMicolet
(819)293-5252

PIERRE-PAUL BÉLIVEAU
Nicolet
(819)293-2061

GAÉTAN DUBEAU 
RAYMOND BERGERON
Trois-Rivières - Cap 
Shawinigan - Grand-Mère 
(819)293-2062

BOULANGERIE

NICOLET
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Entièrement nouveau, le profil de la Thunderbird ne 
manquera certainement pas de retenir votre regard 
Plus que belles, ses lignes élancées sont aussi très 
fonctionnelles Elles permettent de |Oulr des avan 
tages associés à l'aérodynamisme' résistance de l'air 

réduite et tenue de route améliorée 
Son moteur V6 de 3,8 litres bénéficie de la précision 
et de l'efficacité que procure l'iniection de carburant 

séquentielle multipoint Par ailleurs, ses composants, 
fabriqués d'un alliage d'aluminium et de magnésium 
léger et résistant attribuent un meilleur rapport puis

sance poids au véhicule

la Thunderbird est équipée de série d'accessoires 
qui font qu'on ne se lasse ïamais de la conduire A 

l'abri derrière les glaces temtees. vous syntomseret 
votre station préférée sur une radio AMIFM stéréo 
électronique Les essuie glace à balayage intermit 
tent et les glaces électriques vous procureront en 
cote plus d'agrément

Pour terminer, vous pouvez commander votre Thun 
derbird 1989 équipée d'un groupe Valeur plus *

Z

us

ouvert
rnèrr'e'CS

vendredis soirs
el'es

samedis
iJûrd

Ouvert de 8h à 21h00; 
Samedi de 8h à 16h00

3525, Marie-Victorin Nicolet 
293-2091
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