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Nouvelles
tendances de
I’'informatique

Intégration, quand tu nous tiens!

Les principales firmes de consell informatique de Mont-
réal sont deja toutes impliquees dans ce qu'on appelle
l'intégration, ou veulent s'y lancer a fond de train. La
formule de I'avenir, dit-on, ou les gros sous se trouvent.
Est-ce I'exemple de Systemhouse qui joue? p. 2

Ordinateur aussi savant qu’'un enfant

Une nouvelle génération d'ordinateurs, dits neuroni-
ques, est en mesure de faire ce qu'aucun autre super-
ordinateur n'est capable de faire: reconnaitre le visage
d'une personne, par exemple, ou apprendre tout seul
une langue. p. 4

Téelecommunications d’abord

Jusqu'ici, c'est surtout l'informatique qui a béneficié
des feux de la rampe dans le domaine de la bureauti-
que. A présent, les télécommunications ont leur chan-
ce de jouer les vedettes. p.5

IBM: colosse du... logiciel

On n'y prend pas garde, mais IBM est présentement la
plus grosse compagnie de logiciel au monde, engran-
geant six fois les revenus de son plus proche competi-
teur. En créant sa nouvelle Application Systems Divi-
sion, la multinationale entend devenir aussi importante
en logiciels et services qu’elle ne I'est dans les ordina-
teurs. p. 8

ESSENTIEL

Datagram sort de la deche.

La compagnie de Boucherville a réussi a colmater tous
les trous par ou les profits s'ecoulaient. Le dernier
rapport financier laisse croire que la compagnie est en
mesure maintenant de remplir les promesses de crois-
sance et de rentabilité d'une firme a la pointe du
secteur des téléecommunications. p. 10

Semer des dollars au métre carré

L'Institut de technologie agro-alimentaire de St-Hyacin-
the cherche dans tous les secteurs pour faire pousser
les aliments mieux et plus vite. p. 11

Salon informatique

Le Salon canadien de l'informatique/bureautique aura
lieu du 5 au 8 octobre prochain au Palais des congrés
de Montréal. Trois aspects seront mis en vedette:
I'éditique, un mini-salon de la solution et le seminaire de
la Fédération de I'informatique du Québec sur les ten-
dances de I'heure en informatique.

Lexique de la bureautique

Les services linguistiques de Bell Canada viennent tout
juste de publier un excellent et tres exhaustif lexique
bilingue de la terminologie de la bureautique INtegree.

Phaoto: Sun Microsystems
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des grands ordinateurs cen
traux est entassee dans des
supermicro-ordinateurs dont
les prix approchent ceux des
micros standard Les plus re
cents postes de travail de Sun
Microsystems en sont des
exemples

IDc plus en plus, la puissance

‘informatique est plus
rouillante que jamais

L'industrie de I'informatique est pre-
sentement dans une phase, pourrait-on
dire, d'inter-regne. L'empire IBM, autant

au niveau de ses grosses machines que de
ses micro-ordinateurs, a éte ebranlé au
cours des deux dernieres années. D'autre
part, ses nouvelles machines n’ont pas
vraiment pris racine encore. Cela laisse la
voie a un foisonnement de déeveloppe-
ments comme on n'en a vu qu’'aux jours
dores de la micro-informatique. Quand le
chat dort, les souris dansent.

Voila deux années de
suite que les revenus
d’IBM stagnent, réflétant
la perte de contréle que le
colosse a essuyeé dans deux
marchés stratégiques: les
micro et les mini-ordina-
teurs. A la fin de 1986, Big
Blue ne détenait plus que
41 % du marche de ce
qu’il est convenu d'appeler
les «PC et compatibles»,
ayant vu son étreinte fai-
blir sur un marché qu'elle
dominait a 85 % trois ans
plus tot.

Pendant qu’lBM per-
dait pied et mijotait sa re-
plique, d’autres compa-
gnies a haute visibilité ont
brillamment bien tir¢ leur
épingle du jeu. Apple, avec
son micro-ordinateur Ma-
cintosh, a fait des bonds de
géant. Avyant vendu
405 000 de ses appareils en
1986, on prévoit qu'elle en
aura vendu pres de 700 000
a la fin de 1987. Cela signi-
fie un saut de 72 Y% dans
un marché qui n'aura cru
que d'environ 10 Y% dans

I'année.

Digital Equipment Cor-
poration a vu ses revenus
nets bondir de 115 % ¢n
1986 tandis que les ventes
de Cray Computer, l¢ fa-
bricant de super-ordina-
teurs, sautaient de 59 Yo en
1986.

Pendant que ces compa
enies s'affairent dans des
secteurs devenus, pour ain
st dire, traditionnels de
I'industrie informatique,
d’autres fabricants défri-
chent de nouvelles ave-
nues. Une de celles-ci, les
ordinateurs neuronigques,
dont traite ce present dos
sier, apporte une contribu-
tion inouie.

IBM n'est evidemment
pas absente des fourmille-
ments de I'industrie. En in-
troduisant sa nouvelle la
mille d’ordinateurs PS/2
et en faisant languir tout le
monde avee la venue tardi-
ve du fameux systeme
d’exploitation OS/2, Big
Blue est en train de vigou
reusement brasser la cage

informatique.

Autour du nouveau
standard OS2, les pro
chaines annees promettent
de voir apparaitre des log
ciels tout particulicrement
puissants.  On
alors a la diffusion de sys
temes-experts plus aceess
bles, les solutions de grou
pe en informatique seront
plus Facilement mmplanta
bles, les logiciels devien
dront de plus en plus
conviviaux et 'informat
que ctendra considera
blement ses tentacules
dans les taches de travail,

De¢ja, editique consn
tue une petite revolution
I'intérieur de la erande re
volution de M'informat
que. Bn quelgues annces,
toute une industrie, celle
de I'impression et de la
photocomposition, a vu
SOS ASSISeS d;lll;!t'lL'll\L'HlL'lH
¢branlees.

Toutetols, informat
que  continuera  dlassurer
SON avancée grace a une
foule de periphenques qui
viendront s'y gretter.
Déja, on peut rehier un mi
cro-ordinateur avee un sys
teme de télex ou avee un
appareil de fac-simmle. Des
appareils de moins en
moins chers d'entree auto
matique des textes dans un
ordinateur contribueront
davantage a deplacer les
taches repetitives d'entree
de donnees et de textes.
Des machines ultra-rapides
de numensation d'images
nous feront avancer un

dassistera

peu plus vers ce fameux
«bureau sans papier» dont
tant de speaalistes  nous
ont tat la promesse

Lnfin, les modes de sto
chage optique mettront @
notre  disposition
masses inmaginables de
donnees. Par exemple,
pPeUL-Clre  pourrons-nous
avant  longtemps  acheter
I'ensemble de Pencvelope
die Unmiversahs sur quel
ques \|I\\|IIL‘\n[‘[lqllk'\.1 ne
telle encyclopédie devien
dra alors un document
multi-media: lorsqu'un ar

lllh\

ticle parlera de Beethoven, |

on pourra appeler un O
chier attenant ou les
themes de ses principales
symphonies  seront audi
bles svnthetiquement, ou
des commentaires verbaux
de grands specialistes mon
diaux seront enregistres et
a partir duquel un poster
geant de Beethoven pourra
ctre reprodut sur table tra
gante.

Quoiqu’il en soit des
proutllements actuels et fu
turs de Minformatque, une
revolution demeure fonda
mentale: celle de la decen
tralisation de Pinforman
que vers les usagers. 1'or

dinateur est déhmtivement

sortt de 'orbe toute-puis
sante du service de 'mtor
matique ou il s'est myste
reusement
des decenmies

YAN
BARCELO
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Une nouvelle ferveur

semble s'¢tre emparce

de nos trois principales
maisons de consell infor-
matique. Qu'il s'agisse de
Groupe DMR, de Groupe
CGl ou de LGS conseillers
en informatique, chacune
mijote un projet d'ouvnr le
créneau de IMintégration ou
affirme Pavoir déja fait.

Tout d'abord, qu’est-ce
qu'un intégrateur? Dans la
consultation classique, un
burcau de consultants met
des professionnels a la dis-
position du client contre
remuneration horaire. Un
tel consultant compose un
plan directeur ou realise un
logiciel, mais 1"implanta-
tion du systeme entier de-
meure la responsabilite fi-
nale du chient. Clest ce der
nier ¢ achete les cquipe
ments et les installe.

Dans 'itegration, c'est

le consultant qui prend
tout ¢n charge pour un
prix convenu d'avance:

plan directeur, conception
de logiciel, mmplantation,
etomeme geston el entre
tien apres coup. Pour ga
| rantir un travail satisfai
| sant, mteerateur ¢t \'l|£'|”
s‘entendent  d'avance s
| des criteres de performan
!Lr\hr\\mhwnv

| Controler une
‘ complexite accrue

Pourquor cette nouvelle
orientation vers lintégra
| tion? Camille Gagnon, l¢
vice-president  marketing
cher CGI, illustre bien
comment la situation a

evolue dans les entreprises.
«Dans le passe, les clhients
appelaient et disarent qu'ils

i\‘ulkﬂv1n

quatre ou cing

Cowrs du pour
Cowrs du sor

MNoweau
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plus exigeant que celui de sim-
ple conseiller. Le prix étant de-
termine d'avance, il faut pro-
duire a l'intérieur de delais
précis, l'expertise technique
requise est plus large et I'en-
dossement de risque est plus
lourd.

I Le travail d'intégrateur s'avere

personnes de chez nous
pour travailler dans leur
service d'imformatique.
Aujourd’hui, les meémes
clients nous appellent pour
nous dire qu’ils ne savent
pas s'ils ont besoin ou non
de quatre ou cing person-
nes. Ils ne savent méme
pas si ¢'est bien de person-
nes dont ils ont besoin!»
['informatique n’a plus
les frontieres d'antan. 11 y
a quelques années, elle
¢tait confinée aux grands
pretres de la salle des ordi-
nateurs ¢t constituait un

fief ¢tanche dans une en-
treprise. Maintenant, elle
envahit tous les racoins de
I'entreprise et loge autant
sur le bureau du président
que sur celul du prepose
aux expeditions. Cela ap-
pelle des interventions
différentes de la part des
consultants. «l.e micro-or-
dinateur, a dit aux AFFAI-
RES Raymond Lafon
taine, le president de 1.GS,
apporte une architecture

beaucoup plus complexe
que ce qu'on connaissait
avec les ordinateurs cen-
traux. On doit tenir comp-
te d’'une multitude d’utili-
sateurs qui ont des besoins
tres divers».

Le capharnaiim
technologique

Cette prolifération de
I'informatique a créé¢ de
nouvelles possibilités, mais
aussi de nouvelles exi-
gences stratégiques pour
les entreprises, de telle
sorte que les interlocuteurs
des firmes conseil ne sont
plus seulement les direc-
teurs de I'informatique.
Aujourd’hui, celui qui
achete peut étre autant le
vice-président aux finances
que le président d’une en-
treprise. D’ailleurs, on voit
de plus en plus surgir un
personnage de haut rang
dans les entreprises qui
porte le titre, par exemple,
de vice-président aux sys-
temes d’information, «On
disait qu’on parlerait un
jour régulierement d'infor-
matique dans les conseils
d’administration des entre-
prises, a signal¢ Robert
Proulx, associ¢ chez CGI.
Nous sommes maintenant
rendus a ce jour; il faut

Conseil informatique: tout le
'monde veut devenir integrateur

donc que nous disposions
des instruments qui s'im-
posent».

A la différence du direc-
teur de I’informatique, le
vice-président aux finances
ou au marketing d’une
compagnie n’a que faire
des détails et des arcanes
de lordinateur. Ce qu'il
veut avant tout, c’est une
solution taillée a la mesure
de ses objectifs d’affaires
qui réduise le risque tech-
nologique lié a une multi-
tude d’options possibles.
De plus, il veut une solu-
tion de pointe qui le tienne
a 'avant-garde de la com-
pétition. Tout juste ce
qu’un intégrateur peut lui
offrir.

Contrairement a ce
qu'on appelait précédem-
ment le projet «clé en
main», 'intégration infor-
matique exige de plus en
plus de faire intervenir des
modes d’information di-
vers: image, texte, don-
neées, voix. «A notre con-
I!ilih.‘iallL‘L‘, aucune L'Ul“]}ﬁ-
gnie ne peut offrir a ce mo-
ment une solution totale, a
avancé Christian Ide, con-
sultant chez DMR. C’est
pourquoi on’va voir émer-
ger des intégrateurs».

Un autre facteur majeur

joue: celui de la pénétra-
tion croissante des télé-
communcations dans les
entreprises. Celles-ci ont
fait surgir de nouvelles
possibilités qu’aucun fa-
bricant d’équipement peut
satisfaire complétement.
«ll se dépense plus en télé-
communications que dans
tous les autres secteurs», a
précisé M. Proulx, de
CGl.

Cette réorientation des
firmes conseil pourrait fort
bien les renforcer devant
les aléas des cycles écono-
miques. Comme |'a signalé
M. Lafontaine, les firmes
qui font uniquement de la
prestation de personnel
connaissent une recrudes-
cence a I’heure actuelle.
Cette résurgence est cepen-
dant conjoncturelle, éva-
lue-t-il, a cause d’une ra-
reté temporaire des res-
sources liée a un cycle éco-
nomique positif. Par
contre, a-t-il dit, «chez
LGS, nous n'avons pas
senti la derniére crise éco-
nomique, alors que les
firmes de «body shop»
(prestateurs de ressources)
ont passablement souf-
fert».

YAN

BARCELO

Pourquoi appeler un

En proposant a l'entre-
prise de gerer son risque
technologique, le con-
sultant offre aussi d’alléger
son fardeau a bien d’autres
niveaux. Comme le signale
Raymond Latontaine, pre-
sident de LGS, les risques
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qu'offre d’amenuiser le
consultant sont multiples:
dépassement des budgets,
retards dans les échéan-
ciers, problémes d’implan-
tation, mauvais fonction-
nement, colts élevés d'en-
tretien et d'exploitation.
Celui-ci a souligné I'a-
vantage pour un client d’a-
border I'implantation in-
formatique a partir de la
totalité de son cycle de vie.
«Un systéme qui colte
1 M$ aimplanter va cotter
en général environ 8 M$
sur l'ensemble de sa vie

integrateur?

pratique. Pourquoi un
client ne prendrait-il pas la
décision maintenant sur le
8 M$?»

M. Lafontaine propose
ainsi qu'un contrat d’inté-
gration devrait comporter
idéalement une entente de
gestion des équipements et
de l'entretien du systéme
une fois son implantation
complétée. En s’alliant de
la sorte un intégrateur
pour tout le cycle de vie du
systeme, un client a de
bonnes chances de réduire
ses colts au fil des années.

Un intégrateur pourra im-
planter un systeme pour
2 M$ mais arrondir les
coins de telle sorte que I'en-
tretien apres coup en coi-
tera 10. Un autre intégra-
teur qui sera lié pour I'en-
semble de vie du systéme
pourra charger 3 M$ au
départ, mais, sachant que
I’entretien sera a sa charge,
il s’assurera de mettre en
place un systéme qui s'en-
tretient aisément, abais-
sant les colts pour tout le
cvcle de vie a 7 ou 8 M§$,
ou moins.

L'ecréteur de surtensions « Sine Conirol =
utilise une nouvelle technologie installe
an paralléle au panneau electnque ou est
relie toul équipement informalique, élec
tromgue et scientifique. Ce dispositif est
independant de 'ampérage de I'équipe
ment ou du panneau, il dépend seule-
ment du voltage, donc un appanail au pan
neau dlecingue prolege toul Iéquipement
relie a ce dit panneau a une fraction du
coul des moyens habituellement ulilisés
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Grace a un programme
llnlnllu.mqm qui cher

che a uniter la structure
du cerveau human, un or
dinateur enseigne i
lui-méme les capacites de
[ lire un texte a voix hauate.
| En une nuit, Pordinateur
est passe de la plus totale
wnorance verbale aux ca

s'est

1 s »
[ pacites d’elocution d'un
| enfant de six ans. Le pro
gramme a reussi cela

meme sl ne contenait au
cune regle hinguistigque par
tculiere, unlquement une
capacite a llauto-organisa
tion de ses actvites. 1

Congu par Terence Sej-
nowsky, un chercheur de
I'universite John Hopkins,
le programme fonctionnait
sur un ordinateur VAX de
DEC. Apres sculement
trois mois de developpe
ment et une nuit d’appren-
tissage, il affichait les me
mes capacités que le log
ciel bien connu de DEC
appele DECtalk qui per-
met a un ordinateur de hire
a voix haute un texte ¢crit
sur son ¢cran, Or, ce der
nier programme a pris plu
sleurs annees a créer et in
tegre des deécennies de con-
| nassances accumulees en
linguistique.

Il s'aeit 1o d'une nouvel
le ¢lape franchie dans la
course a laguelle s'adon
nent les imformaticiens du

monde entier pour creer
des ordinateurs qui pour-
ront reproduire  les
vités ntelligentes de I'hu-
main.

Imiter
le cerveau

L.e programme du cher-
cheur américain constitue
en fait une simulation par
logiciel de ce que quelques
compagnies ont entrepris
d'intégrer dans de la quin-
caillerie électronique. Ain-
si, on voit des nouvelles
compagnies développer
des ordinateurs neuroni-
ques qu'elles ont de¢ja
lancé sur le marche dans
les premiers mois de 1987.
C’est le cas, par exemple,
avec Hecht-Nielsen Neuro-
computer, de San Diego en
Californie, et de Nestor,
de Providence au Rhode
Island. Deux autres com-
pagnies travaillent égale-
ment sur des produits:
Neural Tech ct Synaplics,
toutes deux de Californie.
D’autre part, les grands
joueurs IBM, AT&T,
Texas Instruments, Gene-
ral Electric et d’autres ont
¢galement commenceé des
programmes de développe-
ment internes.

l.es projets d’ordina-
teurs neuroniques se distin-
guent nettement de tous les

acti-

UN ORDINATEUR S'ENSEIGNE A LUI-MEME LES RUDIMENTS DE L'ELOCUTION

Les ordinateurs neuroniques imitent les
capacites de synthese du cerveau humain

|DOSSIER/ TENDANCES DE L'INFORMATIQUE

Un super-ordinateur Cray,
comme celui qu'on voit ici,

peut prendre quelques minu-

tes pour faire un calcul qu'il
faudrait des années a un ma-
thématicien pour accomplir.
Par contre, un enfant prend
une fraction de seconde pour
accomplir ce qu'un Cray aurait
besoin d'années de calcul pour
egaler. Les nouveaux ordina-
teurs neuroniques font juste-
ment ce qu'un enfant peut fai-
re, dans a peu prés le meme

temps.

projets, japonais ou

dl-

tres, dits de la cinquieme

génération.

Ceux-ci visent

a produire des ordinateurs
pertinents pour des appli-
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quebecoise.
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cations en intelligence arti-
ficielle. Construits a partir
de nombreux micro-pro-
cesseurs montes en paral-
léles, ceux-ci visent a faire
éclater la structure linéaire
des ordinateurs classiques.
On pourrait en parler com-
me étant une structure hie-
rarchique multilinéaire. Le
traitement des problémes
est trituré par différentes
couches successives et su-
bordonnées de proces-
seurs.

Dans I’'approche neuro-
nique, l'éclatement est
complet. Dans le cerveau
humain, par exemple, I’in-
formation n’est jamais lo-
calisée en un seul endroit,
mais se trouve diffusée a
travers toute la matiére gri-
se. Il en est de méme dans
un ordinateur neuronique.
Un octet d’information,
par exemple, ne sera pas
contenu dans un seul pro-
cesseur. Chacun de ses huit
bits se retrouvera dissé-
miné en des processeurs
différents. Dans les struc-
tures classiques et paral-
leles, chaque octet d’infor-
mation est toujours
concentré dans une méme
memoire locale.

Dans les modéles classi-
ques, le mode de déclen-
chement des informations
est logique et obéit a des
commandes symboliques.
Dans les structures neuro-
niques, il est énergétique,
pourrait-on dire, et ne ré-
pond qu’a des excitations
ou des inhibitions de for-
ces différentes.

Aussi, construit-on les
ordinateurs selon le mo-
déle du cerveau humain.
Tout comme on trouve
dans celui-ci des neurones
et des synapses qui relient
chaque neurone a une
foule d’autres neurones,
on trouve des processeurs
et quantité de résistances
greffées a leurs intercon-
nexions. Le déclenchement
d'une information n'opére
donc pas selon un simple
mode binaire “‘on/off”,
mais selon une grille com-

A T b

plexe de multiples seuils

énergétiques.
Lorsqu’un neurone est
“déclenché” dans le cer-

veau, il diffuse un signal a
des milliers d’autres neu-
rones qui, a leur tour, en
alertent des milliers d’au-
tres. En une fraction de
seconde, des régions en-
tieres du cerveau sont acti-
vées et le traitement semble
s’effectuer partout en
méme temps. Les ordina-
teurs neuroniques font a
peu pres la méme chose,
mais sur une échelle ré-
duite comparativement
aux quelque dix milliards
de neurones du cerveau et
a ses billions de connec-
tions. Un ordinateur qu’a
mis au point TRW dispose
de 250 000 processeurs et
de 5,5 millions liens. Chez
Hecht-Nielsen, on parle de
structures qu'on a déja
dessinées qui intégreront
100 millions de proces-
seurs.

Accomplir plus que
son programme

Cette structure éclatée
permet de faire apparaitre
ce que certains hommes de

science appellent des
‘“‘comportements émer-
geants”’. Un ordinateur

classique ne peut aller
chercher davantage d’in-
formation qu’on ne lui a
spécifiqguement indiqué de
récupérer par programma-
tion. De son cdté, un ordi-
nateur neuronique va
spontanément chercher
I’information requise et
toute information qui lui
est reliéce de prés ou de
loin. Ainsi, en présentant
une image d'une personne,
la machine en construit ce
qu’on pourrait appeler une
image universelle. A partir
de celle-ci, elle peut recon-
naitre cette personne a par-
tir de n’importe quelle
perspective. Pour qu'une
machine classique ou pa-
rallele accomplisse la
méme chose, la quantité de
programmation requise
aurait été pharamineuse.

Il ne faut pas s’attendre &

ace que les structures neu

roniques supplantent les §&

ordinateurs a structure bi-

naire. Plutdt, les deux mo- i

deles s'averent complé-
mentaires. Les ordinateurs
binaires demeurent domi-

nants pour tout ce qui con- §

cerne les calculs a forte in-

tensité qu’'un adulte aurait §

de la peine a égaler. Par
contre, ils sont extraordi-
nairement incompétents

pour effecteur des taches |

que méme un enfant de

quatre ans effectue, com- §
me reconnaitre le visage de
sa mere ou reconnaitre son |

propre nom.

Les ordinateurs neuro- i

niques s’avérent donc pro-

metteurs dans tous les do- |&
maines relatifs a la recon- [
naissance de formes et d’i-

mages et dans le controle

de procédés robotiques. La [
compagnie Nestor a déve- [
loppé un programme de re- |}

connaissance de texte qui
permet a un ordinateur de
reconnaitre les caratéres
japonais du ‘“kanji” au
fur et a mesure qu’un
scripteur les écrit sur une
tablette graphique. Apres
quelques essais, le systeme
s’adapte au style du scrip-
teur et le reproduit avec
seulement une mince mar-
ge d’erreur.

Le plus évolué des sys-
temes développés jusqu’i-
ci, celui de TRW mention-
né plus haut, est utilisé par
le grand organisme de re-
cherche du Pentagone, la
DARPA (Defense Advan-
ced Research Project
Agency). On peut soup-
conner que le systéme sert
aux expériences du pro-
gramme Star Wars ou la
reconnaissance des missiles
ennemis constitue une
étape cruciale du grand
projet de défense.

Un autre systeme, déve-
loppé a [’Université de
Pennsylvanie, construit a
partir de composants opto-
électroniques, contient les
images-radar de quatre ve-
hicules différents. Il peut
ensuite reconnaitre ceux-ci
méme en étant alimenté
avec des segments repré-
sentant seulement entre
10 % et 20 % de leur con-
figuration totale.

YAN
BARCELO
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vailler dans son coin

avec son ordinateur et

d’empiler des merveilles de
données et d'information.
Il faut un jour penser a les
faire partager. C'est ce que
les compagnies ont realisé
il y a peu de temps; mal-
heureusement, les techno-
logies ne pouvaient venir
encore a leur secours. Tout
cela est en train de chan-
ger,
L'ordinateur personnel, en
raison de sa polyvalence, a
joué un role prépondérant
dans l'automatisation des
activités de bureau. Et cela
en dépit du fait que 80 %
des 10 millions de ma-
chines utilisées dans les bu-
reaux fonctionnent actuel-
lement en solitaire. Or, le
besoin se pose avec ur-
gence maintenant de faire
parler toutes ces rutilantes
machines.

En effet, il y a présente-
ment environ 25 p. cent
d’ordinateurs ou de termi-
naux qui sont directement
reliés par cable a d’autres
appareils dans un environ-
nement de bureau. De ce
chiffre, 2 millions sont re-
liés au moyen de PBX nu-
mériques et 1,5 million
d’autres machines sont
constituées en réseaux lo-
caux. Seulement 2 p. cent
de ces unités utilisent enco-
re des PBX de voix tradi-
tionnels pour le traitement
de I’'information.

La situation va changer
rapidement dans les pro-
chaines années.

Le «wéseautage»
de I’Amerique

Vers 1990, les deux tiers
des 45 millions d’ordina-
teurs personnels et de ter-
minaux utilisés dans les bu-
reaux seront constitues en

I(_'c n'est pas tout de tra-

Les telecommunications formeront le
prochain fer de lance de Ia bureautique

réscaux locaux, Ces re-
seaux locaux auront une
part de 20 p. cent du volu-
me des communications
directes par cables, les
PBX numeériques environ
16 p. cent et les PBX tradi-
tionnels moins de 10 p.
cent,

Comme 80 p. cent des
communications dans une
entreprise se passent a l'in-
térieur d'un groupe ou
d'un batiment, les réseaux
](\C'dll‘ sont pergus comme
une solution synergigue
permettant de relier plu-
sieurs systemes différents.
En d’autres termes, l'u-
nion des parties offre plus
de performances que la
simple somme de leurs ca-
pacités respectives.

Les entreprises ont éte
plus lentes que 'on n’avait
prévu a adopter les réseaux
locaux. Cette hésitation est
due a plusieurs raisons : la
complexité de I'installation
et de la gestion du réseau,
la quantité de temps et de
formation qu'il faut con-
sentir, I’absence de normes
de communication, enfin,
I'existence a l'intérieur
d’une méme compagnie de
plusieurs réseaux locaux
incompatibles.

Aussi, pour que l'inté-
gration puisse aller de I'a-
vant, il faut mettre au
point des réscaux locaux
d’interconnexion capables
de surmonter I'absence de
communication qui sépare
maintenant les différents
réseaux. Il faut aussi four-
nir des passerelles vers les
gros ordinateurs et les
mini-ordinateurs, la ou se

&

pelés a jouer un role central en

ILes réseaux locaux sont ap-
bureautique.

trouvent déja les bases de
donnees volumineuses des
entreprises.

Qutre les rescaux lo-
caux, nous verrons cgale-
ment se déployer les re-
seaux sur grandes dis-
tances (large-area net-
works). Pres de 60 villes
aux Etats-Unis ont de¢ja
des services de transmis
sion numerique et les en-
treprises commencent a
peine a louer des lignes de
transmission de données a
haute vitesse pour consti-
tuer des reéseaux prives de
transmission de voix et de
données. General Motors,
par exemple, posséde un
réseau  constitu¢  de
250 000 teélephones, 600
PBX et de liaisons par sa-
tellite, hertziennes et par
fibres optiques. Ce réscau
relie tous ses bureaux, ses
usines et ses 35 000 conces-
sionnaires.
Communications
tous azimuts

Les entreprises ne

L implantation reussie
teme
depend de la
sens des re
firme a qu
Chez Dyconet, r
prop t aux
solution qui
competitif

-0m

Analyse des besoins.

Recherche des

appropries

informatique de

onsabilit
on confie

dun sys-
gestion

Conception et nstallation
de reseaux
systemes multi-usagers.
« Formation du personnel

locaux et de

« Garantie. service et soutien.

Renseiq
conseille
cation

la vC

logiciels [

vOous

e D'y'conet Communi-

e du s

aupres aun

> allie sur

DVCONET

Vente et adaptation de CIME
(logiciel de gestion informati-
see fait sur mesure).

Vente et installation de ma-
tenel informatique.

COMMUNICATION

Tel.: (514) 284-0099
TLX: 055-61412 Fax: 282-9563

connaitront pas sculement
une fievre des reseaus au
tant locaux qu'ctendus. De
nombreuses technologies
viendront appuyer cette
fonction primordiale du
travail de burcau: commu
niquer.

I es systemes
messagerie,

d'audio
fonctionnant
avec reseaux confi
gures autour des PBXN,
sont en evolution. Au mi
licu des annces 1980, ils
n'ont reussi 4 conqueri
que 10 p. cent du marche
potentiel. Au fur et a me
sure que leurs cotts dimi
nueront, ils devraient con
naitre une plus grande
popularite aupres des tra
vailleurs intellectuels, qui
passent environ les deus
tiers de leur temps de tra
vall & communiguer avee
d’autres personnes.

LLe courrier electrom
que, L]ll.i assure le transtert
de documents a partir d'un
micro-ordinateur, semble

des

connaitre un plus grand
succes. Cependant, al ra
VEISe mauntenant une pe

node d'mcerttude,
par adoption d'un accord
international sur Minter
normalisce X400
I'¢change de don
nees. | s reseauxs de cow
rier electronigue prives ¢t
publics s¢ tont la concun
rence sur un marche dont
On cronl que SO pLoeent 1e
viendra aux  services pu
blics dicr 1989

L LIS

lace
pou

Un tvpe particulier de
courrier electromque, e
change clectronique de do
cuments (Electrome Docu
ment  Interchange), a 1w
cemment ¢re mis au point
¢l permet de
transterer entre compa
onies des bons de comman

creer et de

de et autres documents
COMIMETCiiN Ces \j\‘\'H
ments sont crees, lus et

traites par ordinateur, ¢l
minant amsi le travail des

«Il suffit d’acheter
notre nouvel

ordinateur et

et vos problemes

sont réglés.»
choisir parmi une multitude de produits de plus en plus

quelques logiciels...

sophistiques. Un choix difficile.

DIGI-PLUS conseille deja des centaines d'entreprises dans le
choix et I'implantation de systemes informatiques. De plus,
nous sommes des pionniers dans I'integration de progiciels
et dans la programmation en langages de quatrieme et |

cinquieme generations.

Non. Nous ne sommes pas des vendeurs de machines
Nous sommes des experts-conseils dans la conception e
I'application de solutions informatiques cles en main adap- |

tées a vos exigences particulieres

DIGI-PLUS ine.

Montreal Quelne

1, Place du( ¢ 15 fued
Bureau 401 Buire
e des Soeurs (Cuebe Cuebwe (() ‘
HiE 114 Cilk |

14) 7694521 i 4.0 408

ous ne sommes pas
des vendeurs de machines...

Des promesses du genre, on vous en a sure
ment faites. Pourtant, I'acquisition ou le re-
nouvellement d'un systeme informatique
constitue un investissement important qui
exige une analyse serieuse de vos besoins. |

Sans compter qu aujourd hui vous deves

Otlawa

cmploves de burcau. les| &

cntreprises  manutactiu
ouvent de |

qu'ils| ¢

FICres  exieent
leurs  tourmsseurs

adoptent cet outil special |
de burcautigue
Cas exemplare, le syste

me FDGAR (EFlectronie | a
Data Gathenng, Analysis
and Retnesal) constitue un |
cas speaial dlechange  de
documents

nis en appheatton a la

clectromques
Commission americame de
la Bourse et des valeurs
maobihieres, 4 Washmgton
I regoit les rapports g
les 13 000 societes donvent
sotmettre a la Commis
Ston, rapports produts et

transmis  par plus de 85
tvpes de svstemes de trante
ment de testes ditterents
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Prenez l'envol pour planer dans l'argent.

Horaire des vols d'affaires: Montréal ou Toronto ou Ottawa de/vers
Winnipeg, Edmonton, Calgary et Vancouver*

Plan1 Plan 2 Plan3

Al sl ;

\llers Voyageur régulier Voyageur fréquent “Jetsetter”

Slmpl'es Certificats acquis entre le Certificats acquis entre le Certificats acquis en novembre 87
15 septembre 87 et le 30 avril 88. 15 septembre 87 et le 31 décembre 87. ou février 88 seulement.
Valeur totale. Ou du 1" janvier 1988 au 30 awvril 1988. Valeur totale.

Valeur totale.

Teonnhcatin| 5% I 5 DRl 25$

2 certificats 10i ] e 25% i 609%

| 3cettificts | 75%  |90$ 105$%

4 certificats 100§ 4% 1 20% 160%

5 certificats | 150% 1175% 225%

6certificats | 180% ~ 1210$ e 300%

7 certificats 245 9% 280% 385 $ oualier-retour Classe Wardair

vers toutes destinations soleil Wardair.

= j o | 12 ou 2 allers-retours Classe Wardair
8 certificats | 280 s 320 $ 440 s vers toutes destinations soleil
| PLUS privilege Classe affaires annuellement
(si siege disponible).

9 certificats 360 s 405 s et 1 aller-retour Classe Wardair

vers une destination soleil de Wardair,

| 10 certificats | 400 s 450 set'l aller-retour Classe affaires

vers une destination soleil de Wardair,

550 $ et 2 allers-retours Classe Wardair
vers toutes destinations Wardair.

|2 4 - — —
j 11 certificats i sw $ ou 1 aller-retour Classe affaires

| vers toutes destinations Wardair.

‘ 12 certificats 1 000 5 ou 2 allers-retours Classe 600 s et 2 allers-retours en Classe

atfaires vers toutes destinations Wardair. affaires vers toutes destinations Wardair
i PLUS privilege Classe affaires annuellement
(si siege disponible).

’ IIn'y a pas de Iimite_au_r_lq_rhbre-de p!a_ar_iéihéiéiggez-en un ou tous les plans et continuez d'empocher de |'argent.

Vahde du 15 septembre 1987 au 30 avnl 1988 uniquement pour les passagers en Classe atfaires (C) et Classe économique (Y) a plein tarif
Offre suette s approbation gouvernementake Renseignements o dessus conformes aux conditions mentionnées dans ke déplant “Comment planer dans fargent facilement”

* Service vers Winnipeg en vigueur des le 21 decembre 1987 Service vers Ottawa en wigueur le 4 janvier 1988




grands voyageurs. Avec argent comptant!

UVE
EaL y :N%T,?ENTO VANG
-0 AWa VE*TOR W,'R‘MON o
L C‘AAGAR ED ONT(;N MONTREA D'}V UVE ngwr A(.;SAL & :
W'WN"PE(\;, oRONT0 AT(?A A C;TJ’\\/”;) -G~ TORONT, LG RS’A s 2@5\ @
u RR_ASNTON; ifv’: TO WiNNpg. NTRQAf s JONTO ca 410 EDMON T,
TOR N; REAL Ay Ry COUV, TREAL P?;P ORO ?R L Winwp NTREAL gpy VAN
"‘NNIPEG THOAOD ONT RO TO A?(L?: VA COUVER AW, ciLEG MON 6NCOUV
T A EDMON?E.'\? .LolMM " L WiNnyp Ry N
R ANCo VER TOR AWA VAN
Wardair Canada seme a tous vents. Entre le Naturellement, le service incomparable est
15 septembre 1987 et le 30 avril 1988, habituel sur chaque vol en Classe affaires
voyagez en Classe affaires (C) ou en Classe de Wardair. Vous apprecierez les sieges les
économique (Y) a plein tarif de Wardair a plus larges en Classe affaires au Canada,
partir de ou vers Montréal, Toronto, les repas chauds servis dans du Royal Doulton
Edmonton, Calgary et Vancouver et obtenez et le traitement de faveur. Et maintenant,
une récompense instantanée. Pour chaque vous planerez en plus dans l'argent.
vol, vous recevrez un certificat-dollars dont la Et voic comment prendre votre envol
valeur augmente plus vous voyagez. pour profiter de ce programme unique en
Le programme “Planez dans largent” de  son genre. Procurez-vous, le dépliant de
Wardair est le plus innovateur de toutel’his- participation “Comment planer dans l'argent
toire des compagnies aériennes canadiennes;  facllement” disponible dans les agences de
et celui qui récompense le plus rapide- voyages, bureaux de Wardair et comptoirs de
ment. Cest le seul qui offre de largent comptant.  billets Wardair a travers le Canada.
Pas besoin d‘accumuler des milliers de Ou encore téléphonez a I'un des
kilometres pour étre recompensé. Etsadurée  bureaux de réservations de Wardair ou écrivez
n‘étant que de sept mois, vous n‘aurez a: Wardair Canada, Programme “Planez
pas a sacrifier ce que vous avez accumulé dans  dans l'argent’; 311 Convair Drive, Mississauga,
le cadre des autres programmes pour gens Ontario L5P 1C2.
d'affaires. Prenez quelques secondes En participant, vous verrez que |‘argent
pour examiner le tableau et vous naurezpas ~ tombe du ciel! Plus vous voyagerez souvent,
besoin de dessin. plus vous empocherez de l'argent!

Warciair Canacia

Qui récompense les gens daffaires instantanément.
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- IBM est Ia plus grande firme de logiciels au

monde et prend les moyens pour le demeurer

Avee la création, le 21
juiller dernier, de
Application Systems Di-

vision, IBM o cree le plus

regroupement
competences en logiciel au
monde et entend mettre le

S0

Lil'

paquet pour hausser ses re
venus de logiciel et de ser
Vices Informatiques.,

On entend
ment parler des firmes de

reguliere

logiciel  Lotus  Corp.,
Microsoft ¢t Ashton-Tate
comme ctant les plus

erandes firmes de logiciel
au monde, Ces petites ve
dettes nous font oublier un

fair tondamental: 1BM, ¢
plus  puissant  tabricant
d'ordinateurs  au monde,
est ausst la plus grande fir

me de logiciels et domine
de lom ses [‘ll!\ [ﬂll\'“l'\
competiteurs, bEn fait Lo
tus ¢t Microsoft occupent
dixteme ¢t onzieme
rangs parnn les fabncants

[ de logiciels, avee des reve

nus  respectifs de 283

M SUS et 2600 M 3US en
1986. Devant elles pren
nent place des firmes com
me  Siemens,  dau o sixeme
rang, avec des revenus de
logiciel de 387 M SUS en

Forte du succes
que connait
Génie compta-
ble™ auprés
des bureaux de
comptables

du Québec,
Cosigma
Lavalin lance
une nouvelle
promotion.

1986, NEC Corp, au qua
trieme rang avec 507
M SUS de revenus. Méme
au deuxieme rang, et en
grangeant 861 M $US en
revenus de logiciel en 1986,
Unisys Corp est ccrasee
par les 5,5 milhiard de dol-
lars US en revenus de logi
ciels de «Big Blues.

Ces revenus de logiciels
provenaient de divers ser-
Vices ¢l secteurs. A pre-
sent, la nouvelle di\l\jn[]
recouvre tous les logiciels
dapplications sous une
meme  direction,  rassem
blant dans un meme réseau
mondial 6 0 personnes
et quatre centres de recher
che.

\lors que les revenus
globaux d'IBM ne crois
saent que de 2 % entre
1985 et 1986, ceux prove-
nant de ses ventes de logi-

ciels augmentaient de
32 Y. Si la compagnie
poursull sa cressance dans

ce secteur, elle pourrait
voir ses ventes de logiciels
et de services combings de-
couper pres de 46 % de ses
revenus totaux en 1992 se-
lon une projection de la

Kidder,

firme  d'analyse
Peabody.

Un nouveau
territoire

En fait, en poursuivant
une telle évolution, 1BM
ne fera qu'emboiter le pas
avee les deux secteurs de
I"industrie informatique
qui accusent les taux de
croissance les plus forts:
logiciels et services.

A l'origine de ces déve-
loppements, on trouve des
transformations pro-
fondes dans le monde des
usagers de I'informatique.
Par exemple, les banques
et les services financiers,
qui etaient autrefois des
secteurs (res conserva-
teurs, sont devenus main-
tenant tres competitifs, fai-
sant de P'informatique
"instrument privilégie de
leur croissance. Or, com-
me I'a souligné dans une
entrevue exclusive avec
LES AFFAIRES Robert
Berland, l¢ vice-president
des activiteés de développe-
ment dans la nouvelle divi-
sion Application Systems,
«les compagnies finan-
ciéres ne trouvent pas suf-

Photo. IBM

Robert Berland, vice-prési-

Ident. développement, de la di-
vision Application Systems: «A
présent, on peut faire en sorte
d'etre créatif avec un syste-
me; que celui-ci ne soit pas
seulement un esclave, mais
vraiment un outil, une exten-
sion de soi».

fisamment de gens quali-
fies pour atteindre leurs

Q.
D

|
I En faisant

I'acquisition du
systeme Génie
comptable™
durant le mois
d’'octobre 1987,
toute petite et
moyenne entre- .
prise pourra pro-
fiter d'un rabais
de 509% sur les

quatres modules
standards du
logiciel Génie
comptable™.

Grace a cette
promotion, les
PM.E. ont, elles
aussi, acces aux
logiciels haut de
gamme.

Cosigma Lavalin

1100, boul. Dorchester Quest.
Montreal (Quebec) H3B 4P3
Tel : (514) 876-4751

Telex: 055-61250 LAVALIN MTL

objectifs».

Celui-ci voit donc sa ta-
che comme étant celle de
fournir a ces clients des lo-
giciels qui leur permettront
de libérer des compétences
de facon a pouvoir demeu-

rer compétitifs. D’autre
part, si ces clients ont be-
soin d’aide pour implanter
ces systemes, IBM dispose-
ra des ressources nécessai-
res en services informati-
ques pour les aider.

Le regroupement de
toutes ses forces en déve-
loppement de logiciels
constitue un geste stratégi-
que majeur pour IBM. Sa
structure corporative
montre d’ailleurs dans
quelles avenues elle entend
deployer ses efforts.

Ainsi, le président de la
nouvelle division, Joseph
Guglilemi, compte sous ses
ordres six vice-présidents
sectoriels, chacun étant
responsable d’une avenue
de développement: la bu-
reautique, l’automatisa-
tion manufacturiéere, 1'in-
formatisation des services
financiers, 1'intelligence
artificielle, les réseaux, les
outils d’automatisation du
développement de logi-
ciels, enfin, la nouvelle ar-
chitecture intégrée d’appli-
cations (S.A.A.) a laide
de laquelle IBM entend ho-
mogénéiser l'ensemble de
ses produits, permettant
autant a un micro qu'a un
maxi-ordinateur d’utiliser
le méme logiciel.

Seuls échapperont a cet-
te structure les logiciels
d’éditique, quelques pro-
duits de base de données,
de méme que le développe-
ment des systémes d’ex-
ploitation des différents
produits maxi, mini ou mi-
cro.

Faire reculer
un train

«Comment transforme-
t-on un fabricant d’ordina-
teurs en une firme vouée a
offrir des solutions?» a de-
mandé M. Berland, reéfleé-

tant dans sa question le
tournant dans lequel IBM
s'engage. A partir du
noyau que forme la nou-
velle division, le noyau le
plus puissant de son genre
au monde, 1BM entend ti-
rer sur tout ce qui bouge.
Par contre, «il ne faut pas
s'attendre a ce qu'IBM
congoive tous ses logiciels
a I’interne et acquiere pour
elle-méme toutes les res-
sources, a prévenu M. Ber-
land. Pour mettre au point
un logiciel financier, par
exemple, il faut trouver
quelgu’un disposant d'une
expérience de vingt ans
dans le secteur. Il serait ri-
dicule de penser que nous
pouvons avoir tout ¢a chez
NOus».,

LLa compagnie compte
donc poursuivre la méme
voie dans laquelle elle a
connu tant de succes jus-
qu’a ce jour. Elle formera
des liens avec des createurs
de logiciels dans le terri-
toire, leur offrant une des
nombreuses formules
qu’IBM a mises au point
pour vendre leurs logiciels:
vente a valeur ajoutée,
programme d’aide au mar-
keting, support technique,
formation.

Big Blue entend étre
plus libérale encore. «Dans
certains cas, nous accepte-
rons méme d’agir a titre
d’agent manufacturier
pour un partenaire», a
lance M. Berland. Plus que
cela, méme les firmes qui
créent des logiciels compé-
titifs & ceux d’IBM seront
encouragées a oeuvrer
dans le monde des stan-
dards [IBM.

Par-dessus tout, a insisté
le vice-président tout au
long de [’entrevue, IBM
devra développer des an-
tennes a ’endroit des usa-
gers de ses systemes. Une
fois de plus, cette direction
réflete les grands courants
de P'informatique qui font
en sorte qu’un fabricant ne
s'adresse plus, comme au-
trefois, aux seuls spécia-
listes du service de I'infor-
matique d'une compagnie.
Aujourd’hui, le premier
intéressé par I'informati-
que dans une compagnie,
c’est Monsieur Toul-
monde. Or, pour rejoindre
cel utilisateur, une seule
approche s’impose: la faci-
lité d’usage -- la convivia-
lit¢, disent les spécialistes.
«Non seulement la facilité
d’utilisation, insiste M.
Berland, celle aussi d’ins-
tallation et d'apprentis-
sage». C'est avant tout
dans cette voie que M. Ber-
land entend orienter sa di-
vision pour faire d’IBM un
fabricant de solutions et
non plus seulement d’ordi-
nateurs.

YAN
BARCELO
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Avec la
remarquable
famille
d'ordinateurs
personnels
Equity,

Epson facilite
votre sélection

La route informatique
passe par Epson Canada
Nous possédons des
bureaux de vente et de
service a travers le Canada.
Tous les produits Epson sont
couverts par une garantie
d'un an.

® Pour connaitre votre concessionnaire autorisé Epson, contactez: Bureaux de ventes d'EPSON
VANCOUVER EDMONTON  WINNIPEG  OTTAWA QUEBECCITY  TORONTO OTTAWA
(604) 876-6700 (403)428-0318  (204)895-2692 (613)726-9335 (418)654-4707  (416) 733-0353  (613) 726-9333
CALGARY SASKATOON TORONTO MONTREAL  HALIFAX VANCOUVER MONTREAL

Epson est la marque enregistrée de la corp Seiko Epson  IBM est une marque de commerce d International Business Machines
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TECHNOLOGIES

Tout ce que l'on pour-

rait dire sur les 25 ans

d’histoire de [I’Institut
de Technologie agro-ali-
mentaire de Saint-Hyacin-
the se résume en fait a une
boutade de son directeur
Gilles-J. Gauthier, «cher-
cher sans cesse le moyen de
semer plus de dollars au
metre carré».

Amplifier
les cultures

’'LLT.A. joue un role
d’intermédiaire entre les
universités, qui font de la
recherche fondamentale,
et les agriculteurs. Son
principal champ de déve-
loppement et de transfert
technologique porte sur les
cultures abritées, dont la
culture en serre surtout,
Ses recherches touchent
toutes les modifications a
apporter aux conditions
climatiques pour optimiser
la croissance des plantes.

Sous la direction de
Jean-Mare Boudreau,
I’l.T.A. est présentement a
essayer une pompe pour
chauffer et climatiser les
serres @ moindre coit tout
en maintenant un environ-
nement ideal.

En collaboration avec
un producteur agricole,
I'Institut travaille aussi sur
un projet de culture de to-

25e ANNIVERSAIRE DE L'INSTITUT DE TECHNOLOGIE AGRO-ALIMENTAIRE

L’'Institut agro-alimentaire : comment

semer plus de dollars au meéetre carré

mates a haute densité sous
éclairage artificiel. Pour
donner une idée, une cen-
taine de lampadaires de
rue au sodium a haute
pression ont été installés
dans une serre de 300 meé-
tres carrés. Cet équipe-
ment coite cher, mais il
pourrait permettre aux
producteurs d'obtenir un
rendement de 20 % sur le
capital investi, notamment
en rendant possible la cul-
ture des tomates 12 mois
par année.

Mais il n’y a pas que le
climat pour maximiser la
croissance des plantes ; il y
a aussi l'alimentation. Ain-
si, M. Boudreau poursuit
des études sur la salinité de
la solution nutritive des to-
mates hydroponiques,
c’est-a-dire dont les racines
baignent uniquement dans
I'eau. Il s’agit de trouver le
niveau idéal de chacun des
quelque 50 éléments nutri-
tifs chimiques pour chaque
plante et a chaque étape de
la culture. Les résultats

Un des principaux secteurs de
recherche de I'l.T.A. s'occupe
de I'optimisation de la culture
en serre. On voit ici le direc-
teur de la section des cultures
abritees, Jean-Marc Boudreau,
a gauche, en compagnie d'un
etudiant, Guy Raymond.

peuvent étre
alors qu'en plein champ,
un metre carré produil
d'un a deux kilos de to
mates par annee, la culture
hvdroponique réguliere
(quatre plans par m2) en
serre peut produire de 30 a
35 kilos par metre carre el
de 50 a 60 kilos en culture a

L’Institut de Technolo-

gie agro-alimentaire a

formé 2 200 diplémés
de niveau collégial depuis
sa fondation en 1962, sans
compter les 10 000 adultes
qui ont suivi I’'un ou lautre
de ses 40 programmes d’é-
ducation permanente.

Cette année, 600 étu-
diants, dont environ 250
filles, suivent les cours ré-
guliers pour 'obtention du
diplome d’études collé-
giales. Si I'on se fie aux
années antérieures, 90 %
de ces étudiants trouveront
un emploi dans leur do-
maine a la fin de leur cours
de trois ans.

L'LT.A., qui est rat-
taché au ministére de PA-
griculture, des Pécheries et
de I’Alimentation, emploie
80 professeurs qui s’occu-
pent en outre de former
des cadres intermédiaires
provenant de pays en voie
de développement. Son
budget de développement
¢t pour le transfert techno-
logique est d’environ
350 000 §$.

Une telle pépiniere de
cerveaux produit nécessai-
rement des pousses dans
toutes les directions. En
voici quelques-unes a titre
d’exemple.

La micro-
propagation

La micro-propagation,
c’est le dada de Lucie Car-
riecre. Pour expliquer cette
passion, prenons la plus
belle des violettes afri-
caines. Pour en reproduire
une autre semblable, il

cronnants :

haute densite (I8 plans par
m2a).
LT A

mene  cgale
ment des recherches de
meme type sur des ingre
dients biologiques, comme
la poudre d'os ¢t le com
post par exemple, pour e
duire la guantite de pro
duits chimiques utilises

L'l.T.A., un foisonnement de projets

faut habituellement pro-
céder par bouturage, c'est-
a-dire prendre le pétiole de
la plante (la queue de la
feuille), le mettre dans
['eau et attendre qu'il fasse
des racines. Comme il n'y
a pas beaucoup de pétioles
par plante, cette méthode
de propagation est assez
lente.

Pour hater les choses,
Mme Carriere coupe le pe-
tiole en plusieurs segments
et place chacun d’eux dans
une eprouvette. Sur cha-
que segment poussent des
bourgeons. Elle utilise cha-
cun de ces bourgeons pour
repeter 'expérience, obte-
nant ainsi un facteur de
multiplication fort intéres-
sant. Ensuite, elle leur fait
faire des racines et les tra-
nsporte dans une serre.
Chaque plante ainsi obte-
nue aura la méme conligu-
ration genétique que la bel-
le violette utilisee au de-
part. C'est ce qu'on appel-
le le clonage génétique.

L’horticulture
ornementale

Mario Cliche quant a lui
parcourt les champs du
Québec pour sélectionner
des plantes indigenes a des
fins ornementales. 1l les
transplante ensuite dans
un milieu de culture uni-
forme. Les différences
qu’'il observe dans ce nou-
veau milieu ne sont donc
plus dues a I'environne-
ment climatique mais scu-
lement a des particularités
génétiques. Les plus belles
d’entre ces plantes sont

distribuées a des pepinie-
ristes.

Recemment, I'LLT.A.
s'est joint @ un réseau mis
sur pied par Agriculture
Canada, a L'Assomption,
visant a identifier de nou-
velles plantes ligneuses qui
proviennent de I'étranger
et pourraient s'adapter au
Canada.

M. Cliche procede aussi
a des essais sur une dizaine
de varietes de vignes pour
évaluer leur productivité et
leur qualité. Il tente en
outre de jumeler par hybri-
dation la rusticite des
vignes sauvages a la qualite
des vignes europeéennes
dans le but d'obtenir un
jour des vignes qui résiste-
ront a notre chimat rigou-
reux et produiront des rai-
sins de table de bonne qua-
lité et du vin.

L’apiculture

L'apiculture a I'Institut
agro-alimentaire, c¢'est
I"affaire de Gérard Boutin.
Depuis  plusicurs  annees,
celui-¢i selectionne  des
reines. Il a méme croise des
selections par insémination
artificielle pour obtenir les
meilleures pondeuses.

Une reine doit pondre
environ 70 000 oculs pour
former une colonie respec-
table, parce que plus il v a
d’abeilles, plus il v a de
miel, bien sdar. Une reine
performante peut pondre
2 000 oeufs par jour qui
deviennent  tous des
abeilles ouvrieres normale-
ment, saul exception. Ce-
pendant, dans des condi-

tions controlées ctablies
par I'l.T.A., on peul
maintenant trouver quel
ques dizaines de reines
parmi ces 2 000 ocufs.

M. Boutin envoie ensui
te ces reines chez des api
culteurs pour evaluer leur
rendement en production
de miel et ameliorer le
cheptel quebecois. Certai
nes de ces SUper reimes re
présentent meme Minstitut
en Italie. Dapiculteur et
fectue aussi des travaux de
recherche pour diminuer le
taux de mortalite des
abeilles durant I'hiver.

La transplantation
embryonnaire

En collaboration avec le
Centre d’'insémination ar
tificielle, I'LLT.A. a mis au
point la super ovulation,
qui accroit le potentiel
theorique de reproduction
d’une vache 4 une soixan
taine de veaux par annce
au lieu d'un seul normale-
ment.

La vache produit sept
ou huit ovules par mois qui
sont ensuite  transplantes
chez autant de vaches por
teuses qui les amenent a
maturite. La moitie des
embryons n'arrivent pas i
terme, mais cela donne
tout de meme une trental
ne de veaux par annce. [es
taurcaux qui ont feconde
les ovules ayant ete selec
tionnes, on ameliore en
plus la qualite genctique
du cheptel.

Le diagnostic
des champs

['.T.A. cherche

pre-

sentement a amehiorer un
tout nouveau
photographic acnienne a
I"'intrarouge des champs de
mais. La photo decele les
rendement

systeme  de

difterences de

au niveau des cultures a
Minterieur d'un meme
champ. Il s'agit ensute

d'aller vour sur place dans
les endronts detectes com
me etant moins productifs
pour analyser le probleme
et le regler pour augmenter
la productivite du champ

La technologie

alimentaire

Le département de tech
nologie alimentaire se spe
clahise dans la resolution de
problemes speécitfiques pre
sentes par des productéurs
independants. Yvon Lam-

I-»

dans la fernhsanon. Ces
diverses recherches ont re
cemment ete etendues au |
domaine de la flonculture,
clest-a-dhre le domamne des

plantes ornementales

L'ordinateur
dans la serre

Jean-Pierre 1essard 110
vaille pour sa part a une
these de mantnise sur '
tormatnsaton des contro
les. Son but est de develop- |
per un systeme qui permet- |
trait de controler automa
tquement e chautfape,
I"hunmudite, la venulation et
Mechurage a Pintericur des
serres, Le systeme pourra
eventuellement mesurer la
quantite d'oxygene dans |
les serres et prendre des ac |
L1I0NS €N CONSegUence pou
mainiemr un enviranne
ment de crossance ideal
Pousse a U'extréme, ce svs
eme mlormatise pourrait
en plus se charger du dosa
chacune
nutrinives,
besoins de la plante

EC de des SOl

Lons selon les

bert, son directeur, a amns
arde une entreprise a deve
lopper un fromage a ra
clette. I rravaille aussi pre
sentement une petie
brasserie qui eprouve des |
difficulres ave
produirs
Le département dispose |
de deux usines, une laitiere
ct lautre ahmentaire. 11 |
tourmit  gratutement  1'es
pace ¢f le personnel auy |
producteurs qui passent
par e ministere  aupara
vant, M. Lambert tait aus- |
st de la formanon dans les |
CHITEPrises  pour favoriscr ‘
leur adaptation aux nou- |
|
[
[
[
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' Les biosenseurs

sont en chemin

ROME  (Ibipress) 11
existe des senseurs ¢lec
tronigues ¢t chimiques
déja capables de sentir la
presence de lumiere solai
re, de fumee ou de metaux.
Arrivent a present les bio
senseurs, qu'on dit dans
une phase avanceée de re-
cherche et pour lesquels on
predit un marché de 400
M $ US en 1990, surtout
dans les secteurs medicaux
et agro-alimentaires.

[ ¢s biosenseurs sont fabri
ques a partir de I'insertion
d’un enzyme, d'une mole-
cule ou d'un tissu cellulaire
dans une electrode. Ce ma
teriel biologique réagit en
presence de certains corps
chimiques ou  substances
naturelles en creant des im
pulsions qui sont ensuite
transformees en signaux
clectriques. Ces signaux,
traites  par anformatigue,
peuvent finalement etre al
||L'!|L'\ SUT U eCran ou St
une imprimante.

[ industrie japonaises
est presentement la plus
avancee dans le secteur.
Line mnovations les
plus recentes est un appa
reillage qui peut déterm
ner la condition de fran
cheur de nourritures com
me de la viande ou du pois
son. lLes senseurs, inseres
dans la nourriture gu'on
examine, reagissent en pre
sence de certains elements
chimiques qui se develop
pent dans le processus de
la decomposition.

LlL‘\

Une petite fleur
pour les Sovietiques

PARIS (Les Echos)

['administration  Rea

gan vient d'annoncer
qu'elle acceptait d’assou
phr les regles d'exporta-
tions sur les micro-ordina-
teurs classiques vers I'U
nion Sovietique. La Mai
son Blanche répond ainsi a
'avis rendu par le CO-
COM, 'organisme qui re-
git les exportations de pro
duits sensibles vers les pays
de I'Est.

Voila quelque temps que
les industriels americains
font pression sur le €O
CON pour qu'il allege ses
restrictions a 'endroit des
micro-ordhnateurs.  L'in-
dustrie, souffrant d'un ra
lentissement  bien connu,
voulait relancer ses expor-
tations sur le marche russe
encore largement inex
ploite.

Entre les imperatifs de la
balance commerciale, qui
risque d’etre déficitaire
pour la premiere fois en
informatique aux Etats-
Unis, et ceux de la s¢eurite
nationale, le COCOM a
tranche en faveur des se-
conds.

['assouplissement ne
concerne que les ordina-
teurs de bas de gamme de 8
et de 16 bits et n'affecte
pas, par exemple, les der-
niers-nés d'IBM de la fa
mille PS/2.

Bell essaie
la telematique

Bell Canada mettra a

I'essar a Montreal, en

YRR, un  nouveau
service interactif de télé-
matique grand public ap-
pele AL EX.

Girace a ce systeme, les
abonneés auront instanta-
nément acces, 24 heures
sur 24 heures, a une vaste
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gamme de services d'infor-
mation ¢t de transactions,
sans quitter leur domicile.
Il s’agit de services de téle-
achat, de télé-banque, de
tableaux d'atfichage com-
munautaires, de jeux eélec-
troniques, ainsi que de ser-
vices de nouvelles et d'in-
formation.

l.es abonnés auront
acces a ALEX au moyen
d'un terminal clavier-écran

d’utilisation facile, rac-
cordé a leur teléphone.
Pendant la durée de 'essai,
les terminaux seront loués
a bas tarifs.

Le téléphone
comme media

On sait depuis long-
temps que le téléphone
peut servir d’instrument
pour rejoindre des services

d’information: la métco,
par exemple, ou les condi-
tions routieres. Multicom,
de Montréal, offre mainte-
nant un service interactif,
ce qu’il appelle 'audiotex.

Par ['intermédiare des
codes téléephoniques 700,
800, 900 et 976, un abonné
peut rejoindre différents
services téléphoniques in-
formatisés d’information
el «converser» avec eux a

partir du clavier de leur
combing télephonique.
Pour I'instant, les servi-
ces s'adressent a un audi-
toire populaire: Rock-défi,
les Echos de Coco, horos-
cope et météo. Eventuelle-
ment, la compagnie comp-
te introduire des services
plus spécialisés s'adres-
sant, par exemple, aux mi-
lieux d’affaires: sondages,
téléthons, résultats de re-
cherches de marché.

U’ONT-ILS TOUS DEUX
EN COMMUN?
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