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Sr /'.' est un pet/t monde 
où on aime bien 

montrer qu'on sait tout, 
qu'on n'a de leçon à 
recevoir de personne, c'est 
bien celui de la moto. 

Les motocyclistes sont 
des gens orgueilleux. Ils ont au moins ceci 
eh commun avec les automobilistes 
d'être généralement ignorants des choses 

' de la mécanique. 

Sans être un patenté de la garagie, il 
convient cependant à tous les gars et 
filles de bicycle de suivre les règles d'un 
bon entretien delèuf montute, histoire 
d'en prolonger la vie et de continuer à 
profiter d'une performance sans 
anicroche, garante du plaisir de rouler. 

Nous voici donc à la mi-novembre et si 
votre moto n'est pas encore remisée pour 
l'hiver, il est grandement temps d'y voir, 
ce que nous allons vous aider à faire ici en 
compagnie d'un spécialiste dans le 
domaine. Et si elle est déjà remisée, peut-
être aimerez-vous vous assurer que vous. 
vous y êtes pris correctement. 

Bien entendu, cher motocycliste, vous 
serez tout excusé de lire cet article en 
secret Et lors de votre prochaine 
conversation de moto, vous pourrez dire: 
• Oui, oui, je savais... ». 

Notre professeur en remisage est Denis 

Robitaille, chef du service à la clientèle 
chez Moto Internationale, le multi-
concessionnaire géant du centre-ville de 
Montréal. . 

Il est intéressant de constater que 
Denis et ses mécanos, comme la plupart 
de ceux qu'on va rencontrer dans les 
ateliers, ne sont pas des machos-motos à 
gros bras spécialisés dans l'art d'épater la 
galerie. Jean-Paul Cagnon,-pour un, était 
trop timide pour.accepter qu'on le 
photographie dans le cadte de ce. 

reportage. Mais il y a bien des « m'as-tu-
vu » qui auraient intérêt à lui confier les 
réparations à faire sur le véhicule de leur 
orgueil. 

De la fin de l'été jusqu'aux portes de 
l'hiver, le nombre de motocyclistes sur 
nos routes va en décroissant. L'ultime fin 
de la saison de là moto survient lorsque 
commence l'épandage de sel sur nos 
routes. Les substances chimiques utilisées 
pour combattre,les inconvénients de 
l'hiver sur les voies publiques sont des 

tortionnaires sans pitié pour les deux-
roues. Ces produits rendent en outre 
encore plus gluantes et dérapantes les 
plaques d'huile et de graisse sur la 
chaussée, ennemies on ne peut plus 
mortelles des motocyclistes. 

On remettra la moto sur le chemin vers 
la mi-avril et même dès la première 
semaine d'avril, tout dépendant bien sûr 
des conditions climatiques "Mais on peut 
être assuré que le 15 avril, c'est la:folie 
totale... », lance Denis Robitaille. 

A l'approche de l'hiver, on a le choix 
Jentre le remisage commercial et le 

remisage chez soi. 
Pour le remisage qu'on fait soi-même, il 

est utile de prendre des dispositions qui 
éviteront les déceptions au printemps 
prochain, lorsque reviendra le temps 
doux et que ressurgira en vous le désir 
irrépressible de bouffer des kilomètres de 
route. 

Voyons donc la marche à suivre d'un 
remisage chez soi. En page 2, nous 
aborderons ensuite la question du 
remisage commercial. 

Il importe d'abord de remiser la moto 
dans un Heu chauffé, à tout le moins 
maintenu à une température supérieure 
au point de congélation. «La 
condensation et l'humidité sont des 
problèmes à éviter dès le départ, précise 
Denis Robitaille. Les variations de 
température vont causer un phénomène 
de condensation à l'intérieur des organes 
métalliques, dans le silencieux par 
exemple, et entraîner une oxydation. 
Idéalement, la pièce où est remisée la 
moto sera chauffée normalement » 

Le deûX'roues doit être propre, libre 
de saleté, au moment d'être envoyé à son 
repos annuel. «Moins le lieu de remisage 
est chauffé, plus il faut mettre de l'huile 
ou du gras sur les surfaces déjà Touillées 
ou susceptibles d'oxyder. » Il faut 
évidemment huiler la chaîne et les parties 
qui nécessitent une lubrification. 

Les précautions d'ordre mécanique 
sont simples mais essentielles. «Deux 
choses, dit Robitaille: D'abord que 
l'essence soit retirée des carburateurs. 
Des vis de vidange sont disposées sous les 
carburateurs de tous les modèles. Pour 
évacuer f essence des carburateurs, il faut 
d'abord fermer le robinet du réservoir 
d'essence. Si ce détail technique vous 
embête, vous pouvez faire une halte chez 
un concessionnaire ou dans un atelier de 

motos pour qu'on vous montre où est te 
bidUleensquéstion.» 

La plie doit être retirée, «tes 
manufacturiers disent qu'une batterie 
doit être remisée dans un lieu sombre et 
chauffé. Idéalement, on mettra la pile sur-
le chargeur de deux à cinq heures par-
mois et on vérifiera périodiquement le 
niveau du liquide dans lés xellules. Un 
amperage trop élevé de l'accumulateur -
endommagera la pile, aussi est-il 
préférable d'utiliser un chargeur de deux 
ampères.* 

Voilà;pour l'essentiel, surtout en ce qui 
concerne les modèles récents qui n'ont 
pas encore un gros kilométrage au 
compteur. 

Les perfectionnistes.enferont 
cependant davantage.> On peut aussi 
déloger les bougies et insérer une 

cuillerée à ihéd'huile dans chaque 
cylindre (la 10-40 habituelle pour les 
moteurs quatre temps, la deux temps • 
pour les deux temps). Cette procédure 
est surtout valable pour les moteurs qui 
ont beàucouptoumè. Elle n'est pas 
vraiment nécessaire pour les motos qui 
n'ont pas encore tellement roulé. » 

«// y en à qui conseillent de faire 
fonctionner le moteur périodiquement, 
mais cela n'est pas nécessaire. A la limite, 
cela causé plutôt des difficultés puisqu'il, 
faut remettre la pile et les bougies en 
place, retourner de l'essence dans le 
carburateur, voir à évacuer 
l'échappement à l'extérieur du bâtiment 
où se trouve la moto puis recommencer 
toutes les étapes du remisage.» 

Les réservoirs d'essence des motos 
plus anciennes doivent être pleins, 

surtout si le remisage se\fait dans un lieu 
plus ou moins chauffé. « Ùnjéservoir plein 
est moins dangereux qu'on réservoir à 
moitié vidé qui va favoriser l'apparition 
de vapeurs volatiles. » \ 

H n'est pas nécessaire dé déplacer 
périodiquement la moto pour le bien-être 
des pneus, comme le veut uHe croyance 
populaire. « L'utilisation d'une, béquille 
centrale est avantageuse mais),pas 
essentieiie. On n 'à qu'à gonfleiiles pneus à 
leur pression normale. Il est faux de croire 
que les pneus pourraient chanàer de 
forme au cours de l'hiver.» y J \ 
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Prenez vos précautions si vous optez pour le remisage commercial 
Et exigez du commerçant un engagement écrit et signé 

R I C H A R D C H A R T I E R 

m Si vos optez pour un remisage 
commercial, chez un concession­
naire, dans un atelier spécialisé 
ou dans un entrepot, il convient 
d'abord de connaître l'étendue de 
la responsabilité de celui qui of­
fre ce service. 

«Certains commerçants ont des 
prix qui paraissant très concur­
rentiels, mais il faut savoir si la 
moto est assurée pour sa valeur, 
souligne Denis Robitaille. Posez 
des questions: le site de remisage 
est-il chauffé? le service offert 
comprend-il les procédures méca­
niques de remisage ou votre moto 
va-t-clle être simplement placée 
dans un coin?» 

Exigez du commerçant un en­
gagement écrit et signé. Ainsi, le 
prix annoncé du remisage n'aura 
pas augmenté le printemps venu. 
«De manière à protéger le client 
comme le marchand, on fait en­
semble «le tour de la moto pour 
constater les dommages déjà exis­
tants et inscrire l'estimation de la 
valeur du véhicule. Une moto n'a 
que deux roues, elle peut tomber 
et subir des dommages. Et il y a 
les petits trucs que vous n'aviez 
pas remarqué sur votre moto et 
que vous êtes susceptible d'avoir 
oublié au printemps. Vous pou­
vez même oublier de quoi votre 
moto avait l'air au moment de 
vous en séparer!» 

Selon Denis Robitaille, les re-
miseurs sérieux vont exiger entre 
$200 et $350, selon la grosseur de 
la moto. «Ceux qui, par exemple, 
ne chargent que $100 n'offrent 
q u ' u n e s p a c e d ' e n t r e p o s a g e 
chauffé au minimum. Il apparti­
ent alors au propriétaire de la 
moto de s'en rendre responsable. 
C'est une bonne solution si vous 
suivez correctement la procédure 
de remisage. Par contre, il faut 
connaître des dispositions d'assu­
rances —existantes ou non— en 
cas d' inondation, d'incendie ou 
autre sinistre. Quel montant d'ar­
gent pouvez-vous espérer récupé­
rer si vous êtes propriétaire d'un 
moto âgée de cinq ans dont la va­
leur «au livre» est de $500, que 
vous avez bien entretenu et qui 

ne pourrait être remplacée à ce 
même prix?» 

Plus de precisions sur les assu­
rances. 

Votre police d'assurances est 
toujours en vigueur, quoi qu'il ad­
vienne. «Lorsque vous entrez vo­
tre moto chez un commerçant, 
c'est votre assurance qui prime. 
Mais il importe de savoir si le 
commerçant est dûment assuré, 
surtout si vous souhaitez suspen­
dre votre assurance pour l'hiver, 
ce que toutes les compagnies n'ac­
ceptent pas de faire. Si votre po­
lice reste en vigueur pour la pé­
riode du remisage, c'est votre as­
surance qui couvre d'abord les 
dommages, mais si pour une rai­
son quelconque elle ne s'applique 
pas, c'est celle du commerce qui 
prend le relais. Bref, c'est comme 
pour les accidents de la route, les 
compagnies d'assurances s'arran­
gent entre elles, l ' important c'est 
d'être couvert.» 

Il faut donc s'assurer que le 
commerçant soit vraiment assuré. 
S'il en t r ep rose un plus g rand 
nombre de motos que ne l'autori­
se sa police d'assurances, celle-ci 
perdra son effet. «Si le commer­
çant n'est assuré que pour le re­
misage de 50 motos et qu'il en 
garde 200, ces motos ne sont plus 
assurées.» 

Chez Moto Internationale, le 
coût d'entreposage d'une moto 
varie entre $300 et $350 et com­
prend l'assurance, les procédures 
mécaniques d'usage à l'entreposa­
ge et la préparation printaniêre. 

Vous voulez 
vendre votre moto? 
Le remisage commerc ia l est 

doublement avantageux pour ce­
lui qui veut vendre sa moto et qui 
ne dispose pas d'un lieu de remi­
sage. L'automne n'est pas la pé­
riode de l 'année où on est suscep­
t ible d 'en ob ten i r le mei l l eur 
prix. 

«I l est poss ible de faire un 
contrat de consignation avec un 
magasin, explique Robitaille. Ce 
service va englober le remisage et 
la mise en vente à un prix donné. 
Si au printemps, le motocycliste a 
changé d'idée, qu'il désire conser­
ver sa moto, on lui chargera alors 
le prix de l'entreposage.» 

Ce scenario n'est pas rare. «À 
l'automne, c'est classique, vous 
avez roulé tout l'été avec votre 
moto, vous éles un peu tanné, 
vous voulez la vendre mais ne sa­
vez comment vous y prendre... 
Nombreux sont ceux qui ignorent 
l'existence de ces contrats de con­
signation. Tout en étant n misée, 
votre moto est exposée Jans un 
lieu —un magasin— où la majo­
rité des acheteurs de motos vont 
passer tôt ou tard. Voilà votre 
chance de la vendre au cours de 
l'hiver...» 

Réparations en vue 
De la même façon, le remisage 

commercial est avantageux pour 
celui qui souhaite effectuer des 
réparations à sa moto. «Les répa­
rations pourront être effectuées 
au cours de l'hiver. Un package 
deal est alors à envisager, com­
prenant le remisage et les répara­
tions. Le travail peut être effectué 
s a n s e m p r e s s e m e n t et ê t r e 
terminé pour le printemps. Du 
même coup, le remisage aura coû­
té moins cher. Et pour les mar­
chands, c'est une bonne affaire 
puisque l'hiver, ils ont faim.» 

Ou une nouvelle moto 
Selon Denis Robitaille, la très 

forte majorité des motocyclistes 
n'ont que de vagues notions de 
mécanique motocycliste. «Je di­
rais que 90 p.cent des motocyclis­
tes, 80 p.cent si je veux rester 
sympathique, ne connaissent pas 
la mécanique dont ils dépendent. 
Il n'y a aucune honte à cela.» 

Un bon automobiliste a-t-il be­
soin d'être un mécanicien? Un 
mécanicien expert en réparation 
des camions ou des automobiles 
ne saura pas nécessairement com­
ment s'y prendre pour réparer 
une moto. Son esprit de mécani­
cien va sans doute l'aider à com­
prendre ce qui échapperait à un 
non-mécanicien, mais il reste que 
la moto n'est pas son domaine. 

«Le meilleur de nos mécani­
ciens doit aller prendre des cours 
lorsqu'un nouveau modèle fait 
son apparit ion», souligne encore 
Robitaille. Bref, il ne faut pas 
craindre de poser des questions. 
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Attention à la fraude 
des cartes de crédit 
• L e détournement, qui consiste 
;i utiliser un numéro de carte de 
credit (et non la carie elle-même) 
sans la permission du tilulaire, 
est une forme subtile de fraude. 
Le détournement peut se produi­
re de plusieurs façons: 
• Quelqu'un vous dit au télé­
phone qu'il suffit de fournir le 
numéro de votre carte et sa date 
d'échéance pour être admissible à 
l'obtention d'un forfait-vacances 
à prix réduit. 
• Un voleur fouille les poubelles 
pour y trouver des reçus ou des 
carbones et pouvoir ainsi utiliser 
illicitement les numéros de cartes 
qui y sont inscrits. 
• Un commis malhonnête effec­
tue une empreinte additionnelle 
de votre carte de crédit et l'utilise 
a des fins personnelles. 

— Une forme de fraude très ré­
pandue utilise la technique de la 
vente par téléphone. On appelle 
la victime pour lui dire qu'elle a 
gagné un pr ix attrayant, mais 
qu'il faut obtenir son numéro de 
carte pour vérification. Les artis­
tes de ce type d'escroquerie dres­
sent habituellement une longue 
liste d'attente pour la livraison de 
leur «produit ou service». 

De cette façon, le consomma­
teur à tendance à oublier une 

vieille facture portée à son comp­
te pour quelque chose qu'il ne re­
cevra peut-être jamais. Ce délai 
permet aussi au fraudeur de plier 
bagages, de quitter la ville et d'al­
ler installer son petit «commer­
ce» ailleurs. 

— La présentation d'une deman­
de de crédit est une autre forme 
de fraude fréquemment utilisée. 
Le fraudeur recueille les coordon­
nées de la victime et fait une de­
mande de carte de crédit en son 
nom; l'adresse de retour est ce­
pendant celle de l'escroc. 

— Les coffres à gants des automo­
biles stationnées et les vestons ou 
les sacs à main laissés sans sur­
veillance dans les bureaux consti­
tuent aussi des cibles de premier 
choix pour les voleurs de cartes 
de crédit. 

— Les pertes attribuables à la 
fraude pour les dix émetteurs ca­
nadiens des cartes Visa et Master­
Ca rd se sont ch i f f rées, p o u r 
l'exercice financier 1986-1987, à 
$20 millions et ont mis en cause 
24000 cartes. 

— Par contraste, les pertes asso­
ciées aux vols de banques pen­
dant la même période ont totalisé 
4$ millions. 

GRANDE OUVERTURE 
$1 000 000 
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A quand les pla 
personnalisées ? 
• Q u e l q u e part au pays, un 
joyeux célibataire conduit une 
voiture dont la plaque indique: 
« U N W E D » . 

Les plaques d'immatriculation 
personnalisées coûtent à peu près 
deux fois le prix des plaques ordi­
naires, mais cela ne les empêche 
pas d'être populaires auprès des 
automobilistes de plus de la moi­
tié des provinces canadiennes. 

« I l en existe probablement en­
viron 130000 à l'heure actuelle» 
seulement en Ontario, rapporte 
Orv Harren, directeur du service 
de sécurité et d'information au 
public au ministère provincial 
des Transports. Cela représente 
une augmentation de près d'un 
tiers sur les lOOOOO plaques qui 
étaient en circulation au mois de 
décembre 1986. 

Et à $100 la plaque, cela fait 
beaucoup de revenus supplémen­
taires. 

Les autres provinces où les pla­
ques spéciales obtiennent du suc­
cès sont la Colombie-Britannique, 
l 'Aiberta, la Saskatchewan, le 
Manitoba et le Nouveau-Bruns-
wick. 

es 

Rien de vulgaire 
Il n'existe que deux restrictions 

pour les amateurs de plaques per­
sonnalisées: les lettres ou les chif­
fres que vous avez choisis ne peu­
vent doubler ceux d'une plaque 
déjà en circulation, et votre pla­
que n'est pas censée expr imer 
quoi que ce soit de choquant. 
' Et qu'est-ce qui est choquant? 

« L a vulgarité n'a pas sa place 
ici»>v dit M. Harren. Ni les insi­
nuations racistes d'ailleurs. 

Un effort concerte a été entre­
pris en vue d'éliminer les plaques 
d'un goût douteux. En Ontario, 
par exemple, un comité employé 
par le ministère passe au crible 
les requêtes pour éliminer celles 
qui pourraient être offensantes. 

Lorsque certaines réussissent 
malgré tout à traverser le barrage, 
il est encore possible d'avoir re­
cours à un tribunal, mais M. Har­
ren dit que la majorité des gens 
acceptent de modifier leur requê­
te. 

« E n général, ils voulaient seu­
lement faire une bonne blague», 
dit-il, précisant que les plus gros 
problèmes sont reliés à la barrière 
des langues. « I l arrive qu'un mot 
offensant dans une autre langue 
soit accepté. Les membres du co­
mité ne connaissent pas toutes les 
langues. » 

En Saskatchewan, une plaque 
«choquante» comporterait une 
«allusion sexuelle, religieuse ou 
reliée à la drogue», explique Jim 
Mar tyn, vice-président adjoint 
des relations corporatives au Bu­
reau d'assurance du gouverne­
ment de la Saskatchewan. Con­
trairement à l 'Ontario, il n'existe 
aucun comité interne chargé de 
passer au crible les demandes de 
plaques, mais «nous les surveil­
lons», assure M. Martyn. 

Accroissement 
L'utilisation des plaques spécia­

les augmente t ranqui l lement , 
mais les conducteurs qui accep­
tent de faire la dépense supplé­
mentaire sont encore la minorité 
— un p. cent, selon un estimé 
fourni par un cadre du ministère 
des Transports. Et certaines pro­
vinces hésitent à les offrir à la po­
pulation. 

Glen Beaton, du ministère des 
Transports et des Travaux publics 
de l'Ile du Prince-Edouard, dit 
qu'une étude de faisabilité sera 
menée l'an prochain pour aider à 
déterminer si un tel programme 
pourrait être pratique et écono­
miquement possible. L ' I le du 
Prince-Edouard ne compte que 
80 000 voitures sur les routes, 
mais « le public semble s'y inté­
resser». 

Toutefois, «s i quelqu'un m'an­
nonçait que je pourrais obtenir 
une plaque personnal isée en 
payant SI00, eh bien, je prendrais 
le temps d'y réfléchir.» 

JUSQU'À 80% de RABAIS SUR LE PRIX DE DÉTAIL 
Nous avons été autorisés à vendre les marchandises acquises de: Bijouterie Varoujan Artun Corp 
— EN FAILLITE. Ellner Le Joallier — FERMÉ après 23 ans en affaires. Un manufacturier de bijoux en or — 
Maintenant fermé. Surplus d'inventaire et fins de lignes de grands manufacturiers, importateurs et autres. 
Ces centaines de bagues, breloques, pendants d'oreilles, chaînes et bracelets — 10K, 
14K, 18K:$100000 de valeur au détail de bijoux en argent sterling à des prix jamais vus. 

B S G U E S A D i J M N Î apartirde 

PiNOtKTS D (M ILLES O I J M / i f l a partir de 

B K l O O U B t N O I l apartirde 

BRACELETS EN 08 apartirde 

BAGUES EN OR apartirde 

PENDANTS D'OREILLES EN 05 apartirde 

PENDANTS D'OREILLES 3 couleurs apartirde 

CHAÎNES EN 03 apartirde 

PENDANTS O'ORDLIES I4K PERLE CULTIVEE apartirde 

COLLIERS OE PERLES CinmÉIS apartirde 

COLLIERS PERLES D'EAU DOUCE apartirde 

PENDANTS D'OREILLES 14K AVEC PERLES D'EAU DOUCE apartirde 

CHAÎNES ITALIENNES ARGENT apartirde 

PENDANTS D'OREILLES ARGENT STERLING a partir de 

BAGUE ARGENT STERLING apartirde 

BRACELET ARGENT STERLING apartirde 

S4QOO 
55300 

S5OO 

S-J450 
51500 

sgoo 

s 1 8 o o 

s 1 8 o o 

"22°° 
s 1 5 0 o o 

s-jgoo 

S 1 2 9 5 

S3OO 

$300 
S3OO 

$2oo 

DES CENTAINES DE MONTRES CITIZEN ET SEIKO a partir de 

MONTRES RAYMOND WEIL apartirde 

MONTRES CHRISTIAN 8ERNARD apartirde 

BRIQUETS DUPONT ( V e n d u s ) a partir da 

BRIOUETS CARTIER ( V e n d u s ) apartirde 

ARIICLES EN CUIR CARTIER ( V e n d u s ) a partir de 

MONTRES SUISSES RENOMMEES apartirde 

BRIQUETS apartirde 

MONTRES-MAROUES ASSORTIES apartirde 

ASSORTIS • COLLIERS SIMI-PRÉCIEUH a partir de 

ASSORTIS-CADEAUX PLAQUÉS ARGENT apartirde 

ASSORTIS - BIJOUX IVOIRE apartirde 

EIIOUK CLOISONNES PEINTS À LA VIS, apartirde 

ASSORTIS-CADEAUX CRISTAL apartirde 

ASSORTIES-HORLOGES apartirde 

ASSORTIS - B U O U X VESTIMEHTAIRES apartirde 

FAITES VOTRE PROPRE BIJOUTERIE Grande sélection de pierres précieuses, comme diamants, 
saphirs, rubis et pierres semi-précieuses, topazes, améthystes, aigue-marine, grenats, etc. 

Grande quantité de 
PERLES D'EAU DOUCE! 

NON ENFILEES 

DIAMANT NOIR 
RARE ET INHABITUEL 

ARTICLES DE COLLECTION 
EN MONTRE MAINTENANT 

QUANTITES 
LIMITÉES 

P O U R C E R T A I N S A R T I C L E S 

HEURES D'OUVERTURE 
Lundi au mercredi: 9 h à 18 h 
Jeudi el vendredi: 9 h à 21 h 
Samedi: 10 h a 17 h 

1432 , R U E S T A N L E Y TÉL.: 8 4 8 - 9 3 4 8 
(Entre de Maisonneuve et Sainte-Catherine. Métro Peel - sortie Stanley) 

^P^DIAMANT NOIR f 
LES ENCANTEURS 
ET LIQUIDATEURS 

O f f r e z à v o t r e fidèSe 
c o m p a g n o n l'un des 
produi ts ' S H U R - G A I N 
i l lust rés et recevez 
un m a g n i f i q u e bo l pour 
ch iens "gra tu i tement" 

r o f f r a M termina la 23novambra 88 

. a u ' fo rmats M k g s a u i a m a n i 

J.E. MONDOU 
6530, Jarry est 
Saint-Léonard 
Tél.: 322-5300 

J.E. MONDOU 
90, Jean-Talon est 
Montréal 
Tél.: 271-5503 

J.E. MONDOU 
2949, boul. Saint-Charles 
Kirkland 
Tél.: 694-1104 

J.E. MONDOU 
50, boul. Curè-Labelle 
Sainte-Thérèse 
Tél.: 430-8235 

(Ouverture bientôt) 
J.E. MONDOU 
5125, chemin Chambly 
Saint-Hubert 
Tél.: 443-8781 

BOUTIQUE CANINA 
518, Saint-Isidore 
Ville des Laurentides 
Tél.: 439-2975 

ANIPRO 
249, boul. Labelle 
Rosemère 
Tél.: 437-9282 

L'HEURE MANGER ENR. 
4358, de La Roche 
Montréal 
Tél.: 521-9491 

ENTRE CHATS & CHIENS 
169, Bélanger 
Lafontaine 
Tél.: 432-3714 

MAGASINS SPECIALISES 
ENTRE CHATS & CHIENS 
705, boul. Labelle 
Chomedey, Laval 
Tél.: 681-1933 

ENTRE CHATS & CHIENS 
547, boul. des Seigneurs 
Terrebonne 
Tél.: 471-1967 

ENTRE CHATS & CHIENS 
814, L'Ange-Gardien Nord 
L'Assomption 
Tél.: 589-7559 

ENTRE CHATS & CHIENS 
2001, Victoria 
Saint-Lambert 
Tél.: 466-9434 

GOURMANDISE ANIMALE 
5160, boul. des Forges 
Trois-Rivières 
Tél.: 379-5519 

LES SEMENCES 
DU JARDIN 
11387, boul. Gouin ouest 
Roxboro 

Tél.: 337-3173, 684-3223 

ANIBOUFFE 
948, chemin des Hauteurs 
Saint-Hippolytc 
Tél.: 224-7797 
L'ALIMA-TEK 
889, boul. Labelle 
Blainville 
Tél.: 437-4340 

LA NICHE À CHATS 
67, rue Bellingham 
La chute 
Tél.: 562-2844 

NUTRITION F.J. 
1083, boul. Labelle 
Blainville 
Tél.: 437-3720 

LA BOUFFE A OUAF OUAF 
215, boul. Saint-Laurent 
Saint-Eustache 
Tél.: 472-8880 
ANI-GOURMET 
3172, Harwood 
Hudson 
Tél.: 455-0262 

ANIMALERIES 
ANIMALERIE MARSEVY 
1535, boul. Sainte-Adéle 
Sainte-Adèle 
Tél.: 229-2230 
ANIMALERIE À NOUS 
DEUX 
600, Montée du Moulin 
Saint-François, Laval 
Tél.: 665-1885 

ANIMALERIE B.L. 
3899, Sainte-Catherine est 
Montréal 
Tél.: 256-7997 

ANIMALERIE P.L. , 
3518, boul. Dagenais 
Fabreville 
Tél.: 622-4873 

LA MINOUNERIE 
295, rue Saint-Antoine 
Contrecoeur 
Tél.: 587-2339 

CENTRE CANIN 
CENTRE CANIN SERCA 
38, Grand Boulevard 
île Perrot 
Tél.: 453-9584 

ÉCOLE DE DRESSAGE 
L'AMI DU CHIEN 
1320, Labadie, Local 101 
Longueuil 
Tél.: 670-2973 

L'ACHAT DU SIECLE EN VIDEO!!! 

Mm RALENTI VARIABLE 
6 têtes, décodeur stéréo M T S , syntonisateur, 181 
canaux, 14 jours/8 programmes, circuit HQ, Hi Fi super 
effets, ralenti a v i tesse variable 

B O N I E N M A G A S I N 

H} 
TRANSFORMEZ VOTRE SALON 

EN THÉÂTRE!!! 

RABAIS 
$300 

S U P E R E N T R E P Ô T 

5950 METROPOLITAN EST 
(Sortie Lacordaire) 

254-3800 

L O N G U E U I L 
3138 Chemin Chambly 

(Près de Roberval) 
646-9805 

10215 ST. LAURENT 
(près de Fleury) 

387-6484 

W . I S L A N D 
3367 Montée des Sources 
(Plaza Centennial D.D.0.) 

685-4932 

M O N T R É A L 
200 CREMAZIE OUEST 

(sortie St. Lament) 
3B5-1355 

L A S A L L E 

7794, Boul. Newman 
366-9922 

M O N T R E A L 
6260, ST-HUBERT 

(Face Mariette Clermont) 
276-4654 

C H O M E D E Y 

806 Curé La Belle 
(Près de Notre Dame) 

, 682-1377 

M O N T R E A L 
6952, Sherbrooke Est 

(Près du métro Radisson) 
259-3882 

L A V A L 

404 Boul. des Uurentides 
(Pont Viau) 
662-1133 

B R O S S A R D R E P E N T I G N Y , 
5705, Boul. Taschereau 
(Voisin CM. Michaud) 

445-5473 

190, Notre-Dame 
(Face à MacCûnalds)*'̂  

581-0873 ^ -

C H A T E A U G U A Y C H O M E D E Y ' 

1285, Curé-Labelle 
Chomedey  
682-4170 

266, Boul. d'Anjou 
692 0454 

t I 
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AUJOURD'HUI 
ENCAN DE FAILLITE 

Boulangerie-service traiteur'ef 
équipement de charcuterie 

du Marché 

Mercredi 16 novembre à 10 heures du matin 
2180 de la Montagne Tél.: 282-1854 

Liste partielle 
4 coiisos onregistrcuSO OMRON mod. no RS'tO cloctroniquo — 6 balances 
élactromquo Toledo Sonlinolle III mod. no 8420 — 4 limors Hold Up mod. no 
300 — 2 coupes viande électriques — 2 rolriqerolours a légumes 3 tablettes 
20' Hill — Nombreux réfrigérateurs a viande EMHART mod. Lg-Mo 4' à 12' — 
Réchaud à viande fcMHART mod. ISH-4 4 — Réfrigérateur 6 porto coulissanto 
rapid mod. 8042 dimension 4' x 6' — Congélotour à cinq tablottos Husmonn 
mod. G6I-BV vendu avec compresseur — Rofrigeratour Général dimonsion 16' . 
— 2 congélateurs. 2 portes Husmonn mod. UMl-SI-BE dimension 4' x 8' — 
Brise glace Kold Draft — Balance digitale ovoc imprimanto mod. 300 tolodo 
mod. 8203 — 2 machines à onvelapper Clanco 750 A — Balanco digitale 
DIGI DPS-1000 — 4 chambres réfrigérées COOIDMATIC en fibre dc vorre 
vendues avec un compresseur el ventilateur — Congélotour à porte coulis­
sante rapide — Réfrigeratour 4 portes POSTER 4' mod. Oh-2t dimonsion 5' x 
7' —Réfrigérateur 2 portas 50 tablettes MIKE mod. RI45256 dimension 4' x 6' 
— Four à pain 2 portes vendu avec un brûleur Caloritech E.T.M.W. mod. RSTI-I 
dimension 6' x 8' — Congélateur Hill 5 toblettos vondu ovoc compresseur 16' 
— 3 comptoirs à pâtisserie général mod. TDL-8 3 tablettes — Malaxeur et ra-
pour 15 pintes HOBART mod. A200 vendu avec occossoircs — Malaxeur 40 
gallons E.T.M.W. — 3 coffres fori — 2 reservoirs à eau choudo 100-50 gal­
lons — Bassin double truite et homard — Bureau, chaise, fil.ûre, élagèro, Ole. 

Dépôt remboursable de 100$ comptant ou crédit pour s'ins­
crire à l'encan. Paiement comptent eu par carte de crédit ou 
chèque. Dépôt comptant do 25% le jour de l'encan. Solde lors 
de la prise do possession. 

. VENTE SOUS LA DIRECTION DE 

MaynarrJs 
Montréal (S H) 282-1854 
Toronto (416) 828-2511 

Vancouver (604) 876-6787 
San Francisco (415) 952-8815 

30% RABAIS 
JUSQU'À 

assez la dure saison 
en douceur. Enfilez un 
des produits Thermolaine et 
Thermocure de la gamme 
Supporo, conçus au 
Québec pour assurer 
chaleur et confort tout au 
long de l'hiver. 

thermocure 
• Support confortable et doux 
• Chaud mélange de laine 
« Idéales pour la pratique de sports intérieurs extérieurs 
• Conçus pour soulager les douleurs musculaires et 

rhumatismales 
• Invisibles sous les vêtements 

CEINTURE RÉF.: 730 10 ET ÉPAULE CHALEUR REF, 720 
POUR HOMMES ET FEMMES ^% 9 3 2 5 VOTRE CHOIX M ch . 

GENOU, CHEVILLE ET COUC 
POUR HOMMES ET FEMMES 
REF.: 700-710-760 

VOTRE CHOIX 1 1 
GANTS ET CHAUSSONS THERMAL 

A QUALITE 
ÉGALE... 

POURQUOI 
PAYER PLUS?? 

ACHETEZ 
CANADIEN 

VOTRE CHOIX REF.: 740-741-742-750 

\

 ; — 
VALIDE JUSQU'AU 27 NOVEMBRE 1988 

L'intelligence, c'est d'avoir une 
moto adaptée à ce qu'on veut faire 
R I C H A R D C8IARTIER  

S Les prix des motos ont augmen­
té sensiblement au cours des der­
nières années et cette tendance, 
qui est celle du marché en géné­
ral , se maintient. Conséquence, 
« la clientèle viei l l i t», précise Ro-
bitai l lc. 

« O n n'a plus les mêmes clients 
et on n*a plus les mêmes motos. À 
cause des prix des motos, les mo­
tocyclistes doivent être plus for­
tunés, ils sont donc plus âgés.» 

« I l y a en outre une nouvelle 
catégorie de conducteurs de deux-
roues, ce sont les propriétaires de 
scooters. Ce marché est en pleine 
expansion. Ces personnes-là ne 
savent absolument pas comment 
fonctionne leur véhicule, ils n'en 
ont aucune idée. Ils savent qu'i l 
faut mettre de l'essence dedans et 
que dans certains modèles il faut 
mettre de l 'huile mais c'est tout. 
Ces personnes sont des cadres qui 
veulent se déplacer en vil le, des 
jeunes qui font du courrier dans 
le centre-ville, c'est une clientèle 
très vaste. » 

Un oeil sur 
le printemps prochain 
Denis Robitai l le a vécu onze 

ans en France et il voit que les 
tendances observées là-bas vont 
également s'exprimer en Améri­
que du Nord. Les coûts sans cesse 
c ro i ssan t s des assurances des 
grosses cylindrées favorisent le 
marché des petites cylindrées qui 
ne sont pas aussi niaiseuses qu'on 
voudrait bien le croire. 

«Les médias doivent cesser de 
glorif ier celui qui prend des ris­
ques, qui roule vite, qui a une 
grosse moto, dit- i l . O n en parle 
comme un héros, c'est une erreur. 
Ce n'est pas parce qu'on a une 
1 000 c e . qu'on est plus fin que 
celui qui a une 400 c e . J'aime 
r a p p e l e r q u ' u n e 250 c e . de 
Grand Pr ix — c'est un engin de 
course — est plus rapide que tout 
ce qu' i l y a sur le marché actuelle­
ment. 

«Les grosses motos, les motos 
très rapides, vont disparaître du 
marché, parce qu'elles sont trop 
catalogués comme des véhicules 
qui tuent. Ç a n'a pas de sens 
d'acheter une moto en sachant 
qu'on a 50 p. cent de chances de 
se tuer en la pilotant. 

Vo i là un assez long détour qui 
nous amène à entrevoir les ten­
dances qui seront encore plus évi­
dentes chez les concessionnaires 
de motos le printemps prochain: 
le r e n o u v e a u des pet i tes et 
moyennes cylindrées, de 400 à 
600 c e . 

«L 'Europe a déjà connu le pro­
blème qu'on connait ici en ce mo­
ment, c'est-à-dire une baisse des 
ventes. L'industrie de la moto a 
été sauvée en Europe et est main­
tenant en croissance. En France 
particulièrement, où le marché 
est en avance sur celui des États-
Unis , on a favorisé la popularisa­
t ion d ' une moto tout- terra in 
( t r ia l ) dotée d'une grande auto­
nomie. Ces motos peuvent rouler 
lo in, longtemps, et aller partout, 
sur l'autoroute, dans les chemins 
de campagne, dans les sentiers de 
terre. Ces motos ne coûtent pas 
cher à l'achat, elles sont économi­
ques à l'entretien et, parce qu'el­
les ne sont pas hyper-puissantes, 

Les motocyclistes vieillissent, 
les motocyclettes rajeunissent 

Christine Charpentier pilote une Harley, ce qui ne l'empêche pas 
de s'intéresser à ces nouvelles motos qui conviennent tout aussi 
bien aux longues randonnées qu'aux sorties plus sportives dans les 
chemins de campagne. PHOTO MICHEL GRAVEL, ta pmsc 

elles coûtent moins cher a assu­
rer. 

«On a donc le choix. Acheter 
une I 000 c e et payer jusqu'à 30 
ou 40 p. cent de la valeur de la 
moto en assurances et payer une 
fortune en entretien ou acheter 
une moto polyvalente, aisément 
utilisable en vil le ou à la campa­
gne, bonne pour faire des voyages 
de 6 000 ou 10 000 kilomètres et 
payer moins cher les assurances 
et l'entretien. S i on met les deux 
options dans la balance et si on 
est intelligent, on choisit la deux­
ième solution.» 

Cette nouvelle tendance a un 
nom : semi-trial, semi-route. 

« La cy l ind rée idéale est de 
600 c e parce qu'elle est un bon 
compromis. On a une moto ma­

niable, légère pas trop puissante 
mais assez pour avoir du plaisir. 
C'est la moto raisonnable, l'ap­
pelle ça la moto intel l igente» 

«Si on veut continuer à pou­
voir faire de la moto, il faut qu'on 
se réveil le, soutient Robi ta i l le . 

U n e I 100 c e qu i rou le a 
250 k m / h , c'est pas légal, c'est 
dangereux et ça coûte cher. Un 
600 c e , qui peut quand même 
roulera 180-200 k m / h , ce qui est 
déjà trop rapide, mais qui va coû­
ter moins cher d 'entret ien, va 
permettre de découvrir un nou­
veau plaisir, une façon de condui­
re où on ne se retrouve pas sur 
une roue dès qu'on tourne la poi­
gnée de l ' accé lé ra teu r . Ce t te 
moto-là va fonctionner en accord 
avec les capacités dc celui qui va 
la piloter. 

Il y en a aussi, signale Robitai l­
le, qui croient qu'i l faut ressem­
bler à un motard de gang pour 
avo i r l 'air in te l l igent sur une 
moto. Les motos genre motards 
connaissent une vague de popula­
rité depuis quelques étés, c'est de 
la récupérat ion p le in g a z . L a 
mode rétro va peut-être nous ra­
mener au look Marlon Brando, 
style « O n the waterfront », qui 
sait? Les choppers d'usine sont 
enfourchés par des motards de 
banl ieue Le morceau le plus toff 
de ces montures est souvent la 
veste de cu i r . . . Remarquez ceux 
qui roulent l'air très décontracté, 
les pieds pendant à quelques cen­
timètres de la chaussée, c'est con 
comme la lune, il faut leur dire 
qu'ils vont fatalement s'arracher 
un pied dans une courbe! 

«Tu peux l'asseoir sur n'impor­
te quel le moto, y compr i s un 
scooter, et avoir l'air intelligent, 
dit Robitai l le Ce n'est pas la gros­
seur de la moto qui détermine ce 
qu'on a vraiment l'air. Les grosses 
motos équipées de sacs, de gros 
sièges et d'accessoires de toutes 
sortes ont leur raison d'être pour 
ceux qui veulent rouler sur de 
longues distances avec un passa­
ger et des bagages. Mais ce genre 
de moto va rendre malheureux 
celui qui veut rouler un peu les 
samedis et les dimanches, ou qui 
veut juste faire comme son chum. 

Ceux qui font un retour à la 
moto après cinq ou six ans de re­
lâche ont tendance à ne pas vou­
loir envisager une plus petite cy­
lindrée que «dans le temps». 

justement, rappelons-nous que 
«dans le temps», nous roulions 
de gros V-8 qui faisaient trois mil­
les au gallon. Nous nous sommes 
réveillés. Maintenant les petits 
quatre cylindres sont bien plus 
rapides et fonc t ionnen t b ien 
mieux. 

«L ' in te l l igence, c'est d 'avoir 
une moto adaptée à ce qu'on veut 
fa ire» 

V o i l à de bonnes ré f l ex i ons 
pour meubler les soirées d'hiver 
devant le feu de foyer. Pendant 
que dort la moto et que naissent 
les projets pour l'été prochain. 

HORLOGES GRAND-PÈRE 

SUPER-SPECIAUX 
MAINTENANT, 

BONS,BEAUX 

JEUX ET JOUETS ÉDUCATIFS 
POUR VOS ENFANTS 

mm 

LOTO PLOUM 
NATHAN 

m Û 

VENIR AU MONDE 
LA COURTE ÉCHELLE 

LES GRANDES MARQUES 
MONDIALES 

~ Hi 
LA ROUE DU TEMPS 

ZICLIP-NATHAN 

TINTIN 
RAVENSBURGER 

HOCUS POCUS 
JUMBO 

M F 
VESPA ELECTRIQUE RAMI 

CHICCO QUERCETTI 

• * Service personnalisé à domicile 

• * Soyez hôtesse et bénéficiez des 
cadeaux gratuits. 

Renseignez-vous sur les avantages 
d'être conseillère ou aide conseillère. 

Catalogue gratuit sur place 

Soirées démonstration dans nos salles 
d'exposition sur rendez-vous jusqu'au 
10 décembre 

HEURES D'OUVERTURE 
• Lundi au mercredi, 9 h à 18 h 
• Jeudi et vendredi, 9 h à 21 h 
• Samodi, 9 h à 17 h 

2175, PLACE THIMENS 
V I L L E SAINT-LAURENT 

331-7218 

COTE-VERTU 
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de véritables horloges-
grand-père à prix plus 
qu'abordables. 

La QUEBECOISE 
Meuble en chêne massif. 
Mouvement a carillon 
Hermie Westminster avec 
trotteuse, pendule Lyre 
94 cm. Cadran Tempus 
Fugit. poids en laiton. 

Vous auriez cru 
devoir payer 

jusqu'à 1 4 7 5 * 
pour cette 
magnifique 

horloge. 
21 x 10 x 77 po 

MAINTENANT 
SEULEMENT 

La Provinciale 
Ce solide chel-d'oeuvre 
en chêne vous est offert 
avec le réputé mouvement 
Hermie de la Forêt-Noire. 
Carillon, Westminster, ca­
dran lunaire, pendulo Lyre 
en laiton massif. 

Vous auriez cru 
devoir payer 

jusqu'à 2 000$ 
pour cette 
magnifique 

horloge. 
23 x 13 x 78% po 
MAINTENANT 
SEULEMENT 

<ïï 395$ 
La Canadienne 
Faite de chêne canadien 
massif. Avec entraîne­
ment à câble, carillon tri­
ple, cadran lunaire et pen­
dule 270 mm. Lyre en lai­
ton massil. 

Vous auriez cru 
devoir payer 

jusqu'à 3 2 9 5 $ 
pour cette 
magnifique 

horloge 
avec verre 
biseauté. 

2 4 x 12 x80V? po 

MAINTENANT 
SEULEMENT 

En vente chez les bijoutiers suivants. 
Montréal: 

BIJOUTERIE 
M. LAVIGNE 

8629 est. 
Hochalaga 

T é l . : 3 5 3 - 0 1 5 0 

Val loyf ield: 

BRODEUR 
BIJOUTIER 

2 0 1 , rue Victoria 
T é l . : 3 7 3 - 1 6 0 6 

T r o i s - R i v i è r e s : 

CONRAD 
BÈGIN 

500. rue des Forges 
T é l . : 3 7 6 - 7 7 6 6 
Pointe-aux-Tremblos: 

GILLES LAROUCHE 
BIJOUTIER 
11901 est. 

Notre-Dame 
T é l . : 6 4 5 - 7 4 9 6 

St-Jérôme: 
BIJOUTERIE 

GIROUX 
322, ruo St-Georgos 
T é l . : 4 3 8 - 6 3 1 4 

Deux-Montagnes 
BIJOUTERIE 

DEUX-MONTAGNES 
1406, chemin Oka 
T é l . : 473-7141 
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La chaleur et Pélégance 
au rendez-vous de l'hiver 

9 
bas 

l \ 

LUTHA de 
FINLANDE 

Blouson lavable, longueur sport. Poche laté­
rale à fermeture eclair. 2 poches inférieures 
appl iquées a rabat-pression. Cordel ière au 

8-46. Mar ine . "̂ 350 

TRENCH-COAT CROISÉ 
Modèle élégant, avec col amovible en 
mottlon. Tissu au Uni froissé. Bavolel 

boutonne avec passepoil en cuir du côté 
droit devant. Manches raglan et epaulettes. 

36-40. Épinette, noir pétrole. 
$395 

TRENCH-COAT DROIT 
Col montant en cuir. Fermeture-éclair sous 

patte boutonné devant. Parement 
contrastant en lainage Melton. Tissu au fini 

froissé, 65% coton - 35% poly. 36-46. 
Noir, pin, havane. 

s395 

MAIL CHAMPLAIN BROSSARD • 
CENTRE ROCKLAND • 

960, STE-CATHERINE OUEST • 
FAIR VIEW PTE-CLAIRE • 

• PLACE VERTU 
• LE CARREFOUR LAVAL 
• LES GALERIES D'ANJOU 
• PROMENADE SAINT-BRUNO 

l es cartes American Express, Visa, MasterCard. Diners, Carte Blanche, A. Gold & Sons 
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IP LU. 
if, 

roi» 

.-teclrl. 
-Vendu. 

Jiivetti, 
-I.Lu_.Vtn-

Off ch*ne pole 1700. Hide bed 
double ovec fouttull S2O0. Rtir|. 
geroteur Dondv 1275. volsselle 12 
couvert» MO. LU-VENO'J. 285-

•Se MOVtOQ, 
eMnotor. I60Û 

jre. Lu-Vendu. 

ARMOIRES cuisine, mélomlne 
grise. 10 pl, comptoir 21 pc. 
LU...VENQU. 785-7111. 

J ASPIRATEUR Elecfroiux. récent 

rm**'U00' LU-VEN0U-J,J-

• euse Inglls, pion-
.. vendu. 785-7111 

.glis. secheuse el 
.ot, bon pr li. Lu_Ven. 

-', motilllef solon stvle 
. ovec O'ond bohul, 1400. 

cNDU. 785-7111. 

AINE, selde cuisine moderne, 
jls orlenlol neuf. LU-VENDU 

J5-7I1I. 

BAHUT, 2 fauteuils, mochlne r< 
lover. LU-VENDU. 385-7111. 

'•'IT looue noire el lollon 1995. 
" ' . 785-7111. 

ASPIRATEUR Eleetrofui, bon étcf. 
I2S0. LU-. VENOU. 715-7111. 

AUBAINE, mobilier solon style 
Colonial ovec orond bcSuf 1400 
LU...VENOU. 785-7111. 

AUBAINE, set de culslnf moderne, 
•crois oriental neuf. LU-VENDU. 

BAHUT, ? fouteulls, mochlne à 
lover. LU...VENDU. 785-7111. 

BAHUT loaue noire et lollon im. 
LU...VENOU. 785-7111. 

BAIN sur pattes. Horloge corlllon 
qui sonne. Tondeuseélectrloue 
Synbeom 130. LU_VENDU. 285-

BALANCOIRE. Glissoire seo. An. 
Jf«f bulle ovec tuyoux chrumès 
? r 0 ; ~ . £ " , " r M

 olumlnlum. 
LU...VENDU. 385-7111. 

BIBU 1 

7111. 

BIBLIOTtll 
verrerie, o \ 
LU..VENOL1 

CLOTURE pel 
18h. Lu.Vena^ 

COFFRE en c é o \ 
toble el tools coloA 
llveurs de rcues C ' 
(lambont neuts 150. 
slveuse Simplicity tï i 
ontlaue, belle plècil 
Lu.Vendu. 385-'/III ' 

COMPTOIR de rongemc\ 
merisier 1150. Apres oh. 1 
du. 315-7111 

S.Lv. :S- s 

*' V 
It Wk 
S E -« 
bor e \ 
tout 0 » 

entièrement recon-
. VENDU 285-7111 

s 

*' V 
It Wk 
S E -« 
bor e \ 
tout 0 » 

-te champion, enre-
t. L U - VENDU 285-

s 

*' V 
It Wk 
S E -« 
bor e \ 
tout 0 » 

i voile Wognum Fun, 
Ut, L U - VENDU 785-

rldeaui • 
et belge 1 
sépare' \ 

volle Sollboord, tout 
'Olltj, 1535. L U -

SET r / 
proor / 

11 "SET c u \ 
• Papillon, rVièdu- llrolr». LJ 
J m. neuve, 1750. 
5-7111 

CONGELATEUR coffre (or 
pl eu capacité 800 lbs 
chêne, dessus simili nx»>-
servir cTormoIre c'\L ' 
35" toror 
o' 

M 

.< voile Wlnsurter, 1 
I. LU—VENDU 285-7111 

voile Fonotk, Rocvcot, 
»0: L U - VENDU 785-

\ VOILE, Fun Cup 85, 
pre. 1M0. L U - VEN-

ii fly 750. 3 voiles, 
VFSOU 385-7111 

Wlnsurter (2), Free 
rite» pour debulonts, 
jf. S5O0 et 1*00. LU— 
.-7111 

rodlol toute solson BF 
195-70Sf>14, comme 

.LU— V e OU 785-7111 

JETTE. Bl 
s de bel 
tlcoteur 7 
l_L 

E pur mo<t'ï9V ...<m 
df, «150. (.U-VENDU. 385-

.uu.285-7111 

_UR 13', compresseur 
..et pour peintre. Lu_Ven-

785-7111 

îlî 
. ueur Oueen 

•JS0. L u - Vendu, 

eut, MO. Lu_vendu. 

r, bureou t tiroirs. 
785-7111 

-, motelo», base et 
LU— vendu, 385-7111 

•foubie choufté, 1300. 
'«5-7111 

•rêne brun «rond 
it, S)!i. L u - Vtn-

•lits bureoui. 
•ndu, 285-7111 

'oguè or. 11 
.•7111 

-e< 
•roa Lu- Vendu. 785-

TOPHONE 30*, fm.outo-
Impeccoble, 1125, L u -

'85-7111 

», C300F professionnel. 
. 35,55. 135, 150mm. 1750. 
ndu. 285-7111 

A, RB 67 el C330, 7 dos, 
occessolres. Lu— Vendu, 

£AU CHAPEAU, fourrure, 
» de roulotte 8X10, en-

L Lu-Vendu, 385-

, 'S PO 
/endu. 

nsen 
èdoles, 
-, spe-
.•I LU.. 

-LÏieVnii 

-PCE AU avec matelos, bordure, 
sel de droos 175. LU-VENOU. 7*5-
7111. 

BERCER ANGLAIS, mole, 7 ons. 
prix a discuter. LU—VENDU. 385-
7111. 

BIBLIOTHEQUE, set salon module 
4 more. 1750 choc un. LU-VENDU. 
315-7111. 

BIBLIOTHEQUE bols lomlnè blan­
che, 3 more, dlmfnslon tolole 
80x73x16,1500. LU-VENDU. 285-
7111. 

BIBLIOTHEQUE 11 pl long, bor, 
verrerie, doit tout vendre 1995. 
LU..VENOU. 385-7111. 

CLOTURE perches cèdre. Après 
18h. Lu. .Vendu.335-7 111 

COFFRE en cèdre 1150. Sofa M 
loble et topis colonial 1700. Enjo­
liveurs de roues Chevrolet 1955, 
llambont neufs 150. choque, les­
siveuse Simplicity 1100. Secrefolre 

ique, belle pièce. Foui volrl 
' ndu. 285-7111 

COMP4H8)Voe ronjemenl, 4 bancs 
merlsle^BL *o«» «*• Lu-Ven­
du. 285 

CONGELÇ 
pl eu coi 
chêne, desl 
servir d'orl 
75" loroe . 
pionchers. 
Poterie. Lu i 

ï Coffre (orond)25 
.t:o lbs. AAeubie 
nlll morbre, peu 
tulslne. 94" long, 

' . Polisseuse o 
fleL 

CONGELATI; 
neul. 7501. 

10 ol eu comme 
>ndu.385-7111 

CONCELATG 
el plslolel pa] 
du. 385-711Ï 

. compresseur 
Intre. Lu._Ven-

CONGELATEUR 3 ont 1751. 
Lu-Vendu. 385-7111 

CONGELATEUR Kelvlnotof 16' 
eu., 1501. Lu.Vendu. 315-7111 

CONGELATEUR bureou, loble 
plno pono, brouette. Lu-Vendu. 
285-7111 

CONSOLE fer foroe fomolsle, 
orond miroir, topls, etc. Lu-Ven­
du. 385-7111 

CONTENU J opp. tool CWI «Ire 
vendu, vêlements dame. Lu-Ven­
du. 385-7111 

COURTEPOINTE (3) ofoone tri­
cotée à lo main en some. Lu-Ven­
du. 385-7111 

CUISINART, étooère et toble chro­
me el verre fumée, hout-porleurs. 
lits Amlsco superposés em L. mini 
lavouse-sècheuse. Lu..vendu. 
385-7111 

CUISINIERE couleur or 30M, très 
propre, porte fumée. Toble cuisine 
chêne mosslt 41X35, ovec 3 ral­
longes. Lu...Vendu.3IS-7IH ' 

CUISINIERE électrique, condition 
A-l, 1501. Lu...Vendu. 385-7111 

CUISINIERE G&E, blonche, porte 
fumée, b mois d'usure. 4501. 
Lu-Vendu. 285-7111 

CUISINIERE G&E Tallsmon RoyOl, 
blonche, panneou électronique, 
outo nettoyant, tourne broche, 
sonde, ploques cuisson fonte, 
comme neuve, 1400 laisserais 
9501. Lu-Vendu. 785-7111 

LIT de bébé, sleot cTouto, livres. 
7110 v liesses]. Lu-Vendu. 385-71 11 

LIT de laiton, grondeur Oueen 
laisserait pour 1350. L u - Vendu, 
285-7111 

LIT pliant neuf, MO. Lu-Vendu. 
385-7111 

LIT simple r, bureou » tlrolrj. 
Lu..Vendu, 785-7111 

LIT simple, matelas, base et 
sommier. Lu_ Vendu, 285-7111 

LIT D'EAU double choufté, 1300. 
Lu ..vendu, 215-7111 

LIT 1 éloges lien* brun grand 
tiroir rongemenl, 1325. L u - Ven­
du. 285-7111 

LIT 39"ovec ? petits bureou». 
Dlvon. etc. L u - Vendu, 285-7111 

LUSTRE d'entrée ploquè or, SI 
100, L u - Vendu, 785-7111 

MACHINE o coudre Omego en très 
bonne condition. Lu - Vendu. 285-
7111 . 

MAGNETOPHONE 30w, tm. outo-
reverse, Impeccable, 1125, L u -
Vendu 285-7111 

MAMIYA, C300F, prolesslonnel. 
Lentilles 35,55. 135,150mm. 1750. 
Lu... Vendu, 385-7(11 

MAMIYA, RB 47 el C220, ? dos, 
prisme, occessolres. Lu... vendu, 
285-7111 

MANTEAU CHAPEAU, fourrure, 
culslnette de roulotte 8X10, en­
semble de soion. Lu- vendu, 285-
7111 

MERCURY, 7.5 C.V.. 1975, presque 
neul. Lu.. Vendu 385-7111 

METIER 0 lisser LE 

aue marguerite, 3001. Lu...Vendu. 
385-7111 

DACTYLO électrique Olivetti, 
boule et correcteur, 2751. Lu-Ven­
du. 385-7111 

CONGELAT 
Lu...Vendu. I 

ORGUE Lo*rev, modèle L10O, 
recondillonnè, 11300. LU—VENDU 
785-7111 

ORGUE President Gulbronsen 
{théâtral 7 clovie 

dltlonné. Lu.., 

.4) Flre-
, I5S-80K 

J 785-711 

ceinturés 
1125. L U -

PITBULL llonèe chomplon, t 
glstré, I sem. L U - VENDU 785-
7111 

PLANCHE a voile Mognum Fun, 
eicellenl prix. L U - VENDU 185-
7111 

PLANCHE a voile Sollboord, lout 
équipée, 2 voile», 1525. L U -
VENDU 385-7111 

PLANCHE à voMf Papillon. Médu­
sa 3501. voile 5.8 m. neuve, 1750. 
L U - VENOU7B5-7I1I 

PLANCHE o voile Wlnsurter, 1 
solson, MS0. LU- VENDU 785-71 II 

PLANCHÉ voile Fonatk. Rocvcot, 
3 voile», 1900. L U - VENDU 785-
7111 

PLANCHE A VOILE. FunCUPlS, 
volle5.4, propre. MOO. L U - VEN­
DU 385-7111 

PLANCHE Hy fly 750, ? voiles, 
1800. LU.. VENDU 785-7111 

Pl ANCHES, Wlnsurter (7), Free 
Style, portolte» pour debutants, 
très bon état. 1500 el 1600. LU... 
VENUU 715-7111 

PNEUS (7), rodlol toute solson BF 
Goodrich I95-70SRI4, comme 
neuf, 1135. LU... VENDU 285-7111 

PNEUS («I Firestone ceinturé» 
d'ocler, ISS-BORIJ, 1175. L U -
VENDU 785-7111 

PNEUS (4) Vector 715-75-15, 4 
saisons, 14S0 pour 1150. L U -
VENDU 785-7111 

PHEUSI4) I95-75RM,4outres7l5-
75RIS. LU... VENDU 785-7111 ' 

POELE ou ooi 34", 3 ons d'usure, 

*ÏS r̂̂ r̂ 88AWBBB8BB8888rWtAwifi 

SALLE monger en merls'er, con­
temporain, 9 more. 11200. L U -
VENDU! 

CONGELATt017T<eTvTnaIor" 
eu., IS0S. Lu...Vendu. 285-7111 

CONGELATEUR bureou, table 
ping pong, brouette. Lu-Vendu. 
785-7111 

CONSOLE fer foroè fontolsle, 
orond miroir, topls, etc. Lu-Ven­
du. 785-7111 

CONTENU 3 opp. tout dott être 
vendu, vêlements dome. Lu-Ven­
du. 785-7111 

LAVEUSE, secheuse inglls, blon-
ches, 1250, Lu... Vendu. 285-7111 

LAVEUSE Inglls, secheuse el 
poêle, bon ètol, bon prix. Lu-Ven­
du. 285-7111 

LAVEUSE Secheuse Whlrpool, I 
on d'usure. Lu... Vendu. 785-7111 

LAVEUSE-SECHEUSE - cvl«0, XI 
nmore 77, bonne ilôt. Lu- Vendu, 
215-7111 

ORGUE Wurlitier 3 claviers, 17 50t 
pour SI 000.LU .VENOU 785-7111 

ORGUE Yomoha 7 clovlers, poyè 
14 000 demande SI 900. LU . . 
VENDU 285-7111 

ORGUE, Forteso 2 clovlers, ac­
compagnateur automatique. I l 
700. L U - VENDU 285-7111 

PIANO 1500, mèconloue très bon-
' VENDU 

SALLE o manger en érobie ovec 
buffet, 1600. i n ucHmn 

Ï450. LU... VENDU! 

i'U! (41 Vf 215-75-15, 4 
....on», 1450 t 1150. L U . 
VENDU 285-7111 

PNEUS (4I195-75R14, 4 outres 715-
75R15. LU... VENDU 285-7111 

POELE ou ooi 74", 3 on» d'usure, 
très propre, 1150. L U - VENDU 
285-7111 

SALLE manger en merisier, con­
temporain, 9 marc 11200. L U -
VENOU! 

SALLE à manger en érobie ovec 
buffet, MO0. LU— VENDU! 

SALLE o monger chêne, toble, 6 
chaises, 1 cabinet d boisson, 2 
toble» coté, 14S0. L U - VENDU! 

SALON provincial fronçols, stéréo, 
toble, etc, très propre. L U - VEN­
DU! 

SCIE à vlonde Blro 27, comme 
neuve. LU.- VENDU! 

SCIE RADIALE Crottsman lOoo, 
1435. L U - VENDU! 

SECHEUSE avocat 3 ons d'usure, 
1135. LU... VENOU! 

SELECTION de revues, sel de 
cuisine, lit» d'entant el d'oduiie, 
tables de salon etc. LU... VENDU! 

SELLE western ovec bride. Apres 
17h. LU... VENDU! 

SET chombre blanc Coronet, 5 
morceou» MOO, SOlr. LU- VENDU! 

SET chombre 7 morceou», très 
propre. Impeccable. LU... VENOU! 

SET chambre 1940, set cuisine 
1970, sel solon 1890. LU- VENOU! 

tout ou sèporément. Tapi» et 
rideaux bleu ciel et rldeoux brun 
et belge, S780, peuvent être vendu 
séparément. L U - VENDU! 

SET cuisine gris et orange, très 
""NDI " 

SETdechon 
1400. LU... VL 

SET de chombre 
queen, 11,000. L 

SET de chombre S 
LU... VENDU! 

SET de chombre. 
morceou». L U - VI 

SET de chombre p< 
vlnclol français blo 
boidoquln, 3 bureaux 
ensemble couvre-ltf e 
Le lout MOO. LU.. V 

SET de chombre ercuv 
bureoux, miroir, secreloti' 
Toble coté et toble de bo< 
tiroir Provincrol Fronçois. 3 
ladles antiques. L U - VEN 

SALLE monger en merlsle-
lemporaln, 9 more. 112f 
VENDU! 

SALLE à monger en é 
buffet, 1600. LU... VEK 

SALLE à monger chêne, Hble, 6 
chaise», 1 cabinet o boisson, » 
lobles café, 5150. LU... VEND' 

SALON provincial fronçai», tterèô, 
toble, etc, trè» propre. LU— VEN­
DU! 

SCIE o vlonde Blro 27, comme 
neuve. L U - VENDU! 

SCIE RADIALE Craftsman lopo, 
1435. L U - VENOU! 

SECHEUSE avocat } on» d'usure, 
1135. L U - VENDU! 

SELECTION de revue», set de 
cuisine, lit» d'enfant et d'oduiie, 
lobles de sakm etc LU-. VENDU! 

SELLE western avec bride. Après 
17h. L U - VENDUI 

5ET chambre blanc Coronet. 5 
morceaux 1400, Mlr. LU-VENOU! 

SET chombre 7 morceaux, trè» 
propre, Impeccable. LU- VENDU! 

SET chombre 1940, set cuisine 
1970, set salon 1890. LU... VENDU! 

SET cuisine Ityle espagnol trè» 
propre, 1700, étagère murole ovec 
bor el 3 loble» de salon 1450 le 
lout ou séparément. Topls et 
rideaux bleu ciel et rldeoux bruj 
et belge, 1280, peuvent être vei 
séparément. LU... VENDUL 

SET cuisine gris el oro 
propre 175. LU... VENCJ 

SET cuisine (6 cholses, 
tiroirs. LU... VENDU!] 

ire au S 

SET de chambre coloBaf, 5 nièces 
1400. LU... VENDU!™ 

•nbre or [I l more. Ut 
ENDU! 

SETdeebomrJ 
LU... VENDUl 

ux S700. 

SET de ci. 
morceaux. Ltl 

SALON provincial français, stéréo, 
loble, etc. trè» propre. LU- VEN­
OU! 

SCIE à vlonde Blro 23, comme 
neuve. L U - VENDU! 

SCIE RADIALE Craftsman lopo, 
1435. LU... VENDU! 

SECHEUSE avocat 3 ans d'usure, 
1135. LU... VENDU! 

SELECTION de revue», sel de 

- fille, pro-
„; et or, lit 
(miroir plu» 
' ciel de lit. 

SET de chombre colonial, 5 pieces, 
S4O0. LU... VENDU! 

SET de chombre gris ! 1 mac. LH 
queen, 11,000. L U - VENDU! 

SET de chambres morceaux $200. 
LU... VENDU! 

SET de chambre, lit double, 5 
morceaux. L U - VENDU! 

SET de chombre pour fille, pro­
vincial fronçols blanc et or, ttt 
hoMnaiiln Inureoux. miroir olu» 

SET de chombre érobie 3 lits, 3 
bureoux, miroir, secrétaire chaise. 
Toble coté el lobîe de bout avec 
tiroir Provincial Fronçais. ? peines 
loble» antique». LU... VENDU! 

SET de chombre érable 3 lits, 7 
bureaux, miroir, secrètolre choise. 
Toble café el toble de bout ovec 
tiroir Provint loi François. 2 peines 
tobies antiques. LU... VENOU! 

TAPI» Inlrv* h*In* nver frnoo* 9>A 

TELE 20" neuve, coulfm 
5 ons, 4001. Lu _ Vendu > 

TELEVISEUR couleur, \iX 
Vendu, 715-7111. 

TENTE culslnette pour tï 
roulotte Bellevue, 5-6. Bas 
Siège de toble. Lu-Ver 

TENTE fronçohve Roctl 
t»es,cuhlnelfe,30oS.' 
385-7111. 

TENTE gonflable v 
aubaine. 1601 Lu _ 
7111 

TENTE oonfloblr 
oubolne. 16011 
7111 

TENTE routott , 
équipée, pic 
utilisée. 74» 
7111. 
TE Nil .»»! rafle Comp Ten,, 

"^es, 1,8001. Lu-.vendu. n 

TENTE roulotte 73, 6 places, , 
auvent, éoulpée. 1,750$. Lu_Ven-' 
du, 785-7111. 

T E H T E roulotte Coroncrrion 71, 4 
places, 1,2001. Lu-Vendu, 285-
7111. 

TENTE roulotte Lionel » place», 
réfrtoerateur, 15001. Lu-Vendu. 
285-7111. 

T E N T E roulotte Lionel 74. toit 
rigide, tout équipée. Lu_vendu. 
285-7111. 

TENTE roulotte Lionel 83,6 ploces 
équipée, 3,9501. Lu-vendu, 31' 
7111. 

T E N T E roulotl l 
ploces, 7,700!. I / 

T E N T E roulott-
pée, 1,3001. Lt 

TOILE solaire 
Lu...vendu 385-

TRICOTEU5E ( 
pée, neuve I.IOC 
711) 

TUEINSECTEl 
FlowtronSOW.Lu.. 

UNICYCLE Norco I 
801. Lu-vendu. 2él 

UNITE muro!e noyer v 
'In, fauteuil». Lu—ver " 

TE murole 2 Clé'.' 
nie» à dlomona, 97: 
285-7111. 

" murole» neuve». "L 
vitrée». Lu _ Vencl 

• dènveroymentcl. 
•nplet. Êic. Lu_ v . l 

VENDU! 
PELE-M 

Vendez de tout avec 
2 lignes d'annonce!* 

5 jours consécutifs 
pour 10,95$, soit 

seulement 

219$ 

par jour. 

*PêIe-Mêle ne s'adresse 
qu'aux particuliers et exclut 
les annonces concernant 
l'immobilier, les services 
et les véhicules motorisés. 
On peut annuler son annonce 

r en tout temps après la 
-, -x première parution, mais la 

.facturation sera établie 
yyour 5 jours de publication. 

285-7111 
Interurbains sans frais : 1-800-361-5013 

t I 

http://-I.Lu_.Vtn-
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L'achat d"une voiture, une 
démarche pleine d'embûches 
S T E V E M E R T L 
de lu Presse canadienne 

• Les Canadiens dépensent au­
jourd 'hui en moyenne $15 000 
pour se procurer une nouvelle 
voiture et la façon dont ils s'y 
prennent pour effectuer cet achat 
n'a rien de commun avec leurs 
transactions habituelles. À part 
une maison, aucune autre acqui­
sition ne parait en effet aussi 
complexe et parsemée d'embû­
ches. 

En effectuant quelques recher­
ches avant de vous rendre à la sal­
le de montre du concessionnaire, 
vous vous assurerez de sortir ga­
gnant de cette aventure. 

Décidez d'abord du type de voi­
ture que vous souhaitez posséder 
et du budget dont vous diposez. 
Gardez-vous une petite réserve, et 
à moins que vous ne viviez en Al­
berta, n'oubliez pas d'inclure la 
taxe de vente provinciale dans 
vos calculs. 

Vous pourrez ensuite commen­
cer à vous familiariser avëc.lès 
modèles qui répondent à vos at­
tentes . Les magazines dest inés 
aux c o n s o m m a t e u r s e t a u x 
automobilistes constituent d'ex­
cellentes sources d' information 
en ce qui concerne la solidité et le 
rendement. Les bibliothèques pu­
bliques conservent les vieux nu­
méros de la plupart des publica­
tions périodiques connues. 

Demandez à vos amis et collè­
gues ce qu'ils pensent de leur voi­
ture et du service que leur offre lé 
concessionnaire. 

Si vous faites partie d'une asso­
ciation d'automobilistes dans vo­
tre région, faites appel à*.son ser­
vice d'aide aux consommateurs 
pour savoir si certains modèles 
ont été rappelés par le fabricant 
ou ont fait l'objet de réparations, 
particulières. 

Louez une voiture 
Il se peut que certaines des voi­

tures que vous avez inscrites sur 
votre courte liste soient offertes 
en location; il vaut peut-être alors 
la peine de dépenser quelques 
dol lars pour en conduire , une 
pendant une journéç. Vous aurez 
ainsi l'occasion d'évaluer ses ca­
ractéristiques de base, même si le 
modèle que vous projetez d'ache­
ter est muni d'accessoires supplé­
mentaires. 

Si vous ne pouvez louer une 
voiture, faites un essai de roule 

avec celle qui vous intéresse — il 
n'est pas déraisonnable de songer 
à un essai d'une heure. Acheter 
une voiture en se basant sur des 
impre s s ions g l a n é e s au cou r s 
d ' u n e balade de c inq minu t e s 
équivaut à se marier après une 
première rencontre. 

Votre essai de route doit être 
aussi complet que possible —ar­
rêts et démarrages , au to rou te , 
route simple pour déterminer la 
capacitéde dépassement, route ca­
hoteuse pour vérifier la suspen­
sion. Demandez à votre conjoint 
ou à un ami de vous accompagner 
pour vous faire part de ses im­
pressions pendant que vous con­
duisez. 

Lorsque vous avez choisi un 
modèle, c'est là que la partie de 
poker commence. 

Votre enthousiasme est l'allié 
du vendeur. S'il est évident que 
vous désirez vraiment un modèle 
de voiture en particulier, sa vente 

• est déjà à moitié faite. 
. A v a n t de rencontrer le ven­

deur, recueillez autant de rensei­
gnements que vous le pouvez sur 
lê prix de la voiture qui vous inté­
resse en consultant les magazines 
d'automobiles et de consomma­
tion (assurez-vous qu'il s'agit des 
prix canadiens) ainsi que les an­
nonces publicitaires des conces­
sionnaires, et en appelant même 
au bureau régional ou national 
du fabricant pour obtenir le prix 
de catalogue suggéré. C'est un ex­
cellent point de départ pour com­
parer les prix offerts par le mar­
chand, et cela élimine en plus les 
risques d'escroquerie. 

Les prix peuvent baisser \ 
11 n'existe pas de règle fixe pour 

déterminer ce qui constitue un 
bon rabais par rapport au prix du 

. catalogue. Tout dépend de la po­
pularité du modèle, de sa disponi­
bilité et du moment de l 'année où 
vous effectuez votre achat. Les 

. prix des voitures restées en inven­
taire sont souvent réduits lorsque 
les nouveaux modèles sont sur le 
point de faire leur apparition, 
ainsi qu'au moment où les ventes 
diminuent, dans la période qui 
suit Noèl. 

Règle générale , le profit est 
plus considérable sur les voitures 
plus volumineuses et mieux équi­
pées et en théorie, il est alors plus 
facile de marchander. En plus des 
rabais et des programmes de fi­
nancement à faible intérêt offerts 
aux consommateurs , les fabri­
cants d'automobiles accordent un 

rabais au marchand sur le prix de 
vente en gros. De cette façon, 
même si la voiture est vendue 
juste un peu plus que le coût payé 
par le concessionnaire, celui-ci 
recevra un chèque du fabricant. 

Les vendeurs n'aiment pas dé­
voiler le meilleur prix qu'ils sont 
disposés à accorder, à moins que 
le client ne soit prêt à signer une 
offre d'achat et à laisser un dépôt. 
Celui-ci pourrait en effet utiliser 
ce prix comme référence pour 
tenter d'obtenir mieux chez un 
autre concessionnaire. 

Souvent, ils essaient de décou­
vrir quelle est votre limite —en 
demandant par exemple combien 
vous êtes disposé à payer pour tel­
le voiture, ou en vous promettant 
un certain prix si vous signez tout 
de suite. Ne tenez pas compte de 
cette expédition de pêche, et ef­
forcez-vous de connaître le meil­
leur prix que le vendeur peut 
vous accorder, ou plus précisé­
ment le prix le moins élevé que 
son gérant des ventes est prêt à 
autoriser. 

Si vous vous êtes bien préparé, 
vous saurez s'il s'agit d'un prix 
raisonnable et quel genre d'offre 
vous pouvez faire en retour. Cette 
façon de procéder vous rend éga­
lement mo ins vu lné rab l e aux 
yeux du vendeur, puisque vous 
avez une idée exacte du prix à 
payer. 

Il est inutile de parler d'offre 
d'achat avant d'avoir déterminé 
un prix. Vous pouvez faire une 
offre conditionnelle à l'accepta­
tion du montant offert pour votre 
anc i enne vo i tu re . En géné ra l , 
vous obtiendrez plus pour votre 
voiture si vous la vendez vous-
même, puisque les concessionnai­
res évaluent les voitures données 
en échange en se basant sur leur 
valeur en gros. 

Une fois que vous avez signé 
une offre, laissez un dépôt, et 
lorsque vous prenez livraison de 
votre nouvelle acquisition, frei­
nez votre enthousiasme juste as­
sez longtemps pour procéder à 
une inspection visuelle, à l'inté­
rieur et à l'extérieur, avant de 
prendre la route. Faites remar­
quer au vendeur toute éraflure, 
ébréchure, tissu mal ajusté ou au­
tre défaut que vous aurez remar­
qué. Des garanties limitées cou­
vrent les ajustements qui ne relè­
vent pas de la mécanique, et la 
responsabilité des dommages de; 
vient plus difficile à prouver si 
vous avez déjà ramené votre nou­
velle voiture à la maison. 

Premier prix d'exeeBienee 
Trigolo, une nouvelle poupée éducative, a remporté le premier prix d'excellence au Concours 

international des jouets éducatifs, à Québec. Cette poupée, aux couleurs vives, permet à l'enfant 
de créer différents personnages en changeant les expressions du visage, en transformant les 
costumes et en animant le corps. Ces manipulations sont rendues possibles grâce à l'utilisation 
d'un nouveau matériau, soit un nylon bouclé sur lequel le velcro adhère. Toutes les pièces sont 
amovibles et interchangeables. PHOTO MICHEL GRAVEL, Upresse 
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JEUDI 17 NOV, 
VEND. 18 NOV. 
SAM. 19 NOV. 

MOBILIER DE CHAMBRE 
complet 6 pièces 

incluant 2 tables de nuit, tête de lit demie-lune 
en mélamine, amande et chêne s& 595 $ 

Mobilier de salle à manger 
en chêne • 1 table • 4 chaises 
• 2 fauteuils «capitaine» 

7 pièces Buffet et vaisselier 

995 $795 $ 

(JbWofe Jacques lignas Juc. H 
À LAVAL: • 1877, boul.' Labelle, Chomedey 
6 8 7 1 3 3 2 ' ' ° ° ° f ] i e d s a u , u "- t l c l u h o u l Saint-Martin) 

A SAINT-EUSTAGHE: 586, boul. Sauvé 
. 4 7 3 - 5 3 1 0 (1000 pieds nu nord de l'hôpitat) 
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Modèle VRE-150 
• Télécommande unilee 

26 fonctions 
• Câblosélecteur intègre 

157 canaux 
• 5 vitesses de ralenti 
• Circuit HQ 
• Programmation 

4 événements 2 semainos 

Rég.: $499.99 

3 TETES 
Rabais de $50 

MONITEUR COULEUR 21" 

Modèle JCTV-3231 
• Télécommande à 18 

fonctions 
• Câblosélecteur 

intégré 
• Tube image carré et 

teinté 
• Décodeur MTS 

intégré 
• Affichage à l'écran 

Rég.: $599.99 

Rabais $100 

$499" 

GoldStar 
LECTEUR AU LASER 

Modèle GCD-626 
• Télécommande sans fil 
• Programmation 15 plages 
• Lecteur à trois 

faisceaux 
• Prise pour casque 

d'écoute avec volume 
individuel 

FOUR A 
MICRO-ONDES 
Modèle YMQ-6BB7 

Capacité 0.9 
Died cube 
5 niveaux de 
puissance 
jusqu'à 700 watts 
Mise en marche différée 
Décongélation au poids 
Cuisson «EASY MATIC» 
Fonction de cuisson au goût 

GRATUIT 
Plats pour 

micro-ondes 

Rég.: $499.99 
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ELECTROHOME 
MAGNETOSCOPE VHS Rabais de $100 TELECOULEUR 20" 

Modèle HVRG-90 
• Télécommande infrarouge 

à 21 fonctions 
• Câblosélecteur intégré à 

120 canaux 
• Programmation 8 

émissions/14 jours 
• Mise en marche 

automatique 
• Circuit HQ Rég.: $449.99 

PRIX 
SPÉCIAL 

POUR 
L'ENSEMBLE 

STYLE 
MONITEUR 
Modèle 
48CG11 

$899 99 
• Télécommande à accès direct 
• Atlichage â l'écran de toutes les fonctions 
• Câblosélecteur intégré 125 canaux 
• Tuba écran à contraste élevé 
• Minuterie de sommeil 

Rég.: $549.99 

LE MOYEN D'ECONOMISER... ENSEMBLE! 

MAGNETOSCOPE VHS 

c3 
gr H I T A C H I 
\ SCIENCE A U SERVICE DIS SENS 

Rabais de $150 

TELECOULEUR 21' 

I ... 

I 

r.cdèleVT-3011 
• T décommande unifiée 38 fonctions 
• Câblosélecteur intègre 120 canaux 
• Atlichage à l'écran de toutes les 

fonctions 

• Transmetteur numérique VU 

• Programmation 4 émissions/1 an 

Rég.: $599.99 

PRiX 
SPÉCIAL 

POUR 
L'ENSEMBLE 

M 099" 

Modèle 
MT-2755 

• Câblosélecteur à 102 canaux 
• Télécommande â 23 fonctions 
• Affichage â l'écran de toutes les 

fonctions 
• Tube carré teinté 
Rég.: $649.99 

A SAUCIER 
• MAGASIN ENTREPOT MONTREAL 

10090. S a m l l a u i e n l 3 8 3 - 1 0 0 0 
• ENTREPÔT SAINT-LÉONARD 

f>860 J e a n Ta lon es t 2 5 1 - 0 6 0 0 

• . SAINT-JEAN-SUR. RICHELIEU 

• LONGUEUIL 
?yO-l c h e m i n C h a m l i l y 

• POINTE-CLAIRE 
97 ! S a m l J e a n n o r d 

6 5 1 - 0 0 7 0 

6 9 4 - 9 1 8 0 
• BROSSARD 
6 8 3 5 b o u i T a s c n e r e a u yi >i r? JL o o 
l i ' n l r c O i O n s e t TOYS H US) ' 4 4 5 " 0 0 O O 

1071. b p u l d u S o m m a i r e n o r d 

• GRANBY 
755. rue Pr inc ipa le • * 
I l e s Malles de G r a n b y ) 

• DRUMMONDVILLE 
""74tl. b o u l e v a r d Samt J o s e p h 

• SHERBROOKE 
, ?300 K ing o u e s t 

• L A V A L 
? ( 0 0 , t i o u i D a n i e l icfinVon 
( P r c s d e T o y s R' U s ) 

3 4 9 - 5 8 3 ! 

3 7 5 - 9 2 2 2 

4 7 4 - 2 7 2 7 

5 6 3 - 9 1 9 1 

6 8 8 - 0 5 6 0 
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AUCUN DÉPÔT • AUCUN PAIEMENT * I 
AVANT 

MARS 1989 
SUR TOUT ACHAT DE PLUS DE $300 
Conditionnel à l'approbation du crédit. 

«LA TRANQUILLITE AU FOYER» 
J. M. SAUCIER vous offre la tranquility 
au foyer grâce à sa garantie 80 mois 
pouvant couvrir les pièces, la main-
d'oeuvre et le service a domicile moyen­
nant un supplément. 


