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Volvo développe la suspension électronique de demain 
D B N I S 
D U O I M T 

collaboration 
spéciale 

L es amateurs 
de fo rmu le 

U n savent tous 
que certains boli­
des sont équipés 
de suspens ions 

dites «ac t ives» cette saison. 
Ainsi, les Lotus de Ayrton Seyn-
na et la Williams de Nelson Pi­
quet sont dotées de ces suspen­
sions que l'on dit être la solu­
tion de l'avenir. 

' i I - " •• " . 
Bien souvent, les solutions 

techniques adoptées en formule 
Un mettent plusieurs années, 
voire des décennies, à trouver 
un débouché sur les voitures de 
tourisme. Parfois, le délai est 
beaucoup moindre. C'est ce qui 
semble en voie de se produire 
avec les suspensions dites acti­
ves. En effet, lors d'un récent 
voyage a Goteborg en Suède, 
nous avons pu faire l'expérience 
dè la conduite d'une Volvo 760 
équipée de cette suspension ré­
volutionnaire. Il faut avouer 
que ce fut une expérience assez 
impressionnante. 

Pourquoi active? 
Si l'on qualifie ces suspen­

sions d'activés, c'est justement 
parce qu'elles agissent lors du 
passage de trous, de bosses et de 
virages au lieu de les subir. Une 
voiture équipée d'une suspen­
sion conventionnelle verra ses 
ressorts et ses amortisseurs se 
compresser et se détendre suite 
à un choc ou à une charge gravi­
tationnelle. En d'autres mots, 
elle est passive et ne fait que réa­
gir aux chocs et aux transferts 
de poids. Quant à la suspension 
active, elle agit face aux modifi­
cations des conditions de con­
duite. Des senscurs placés aux 
quatre points d'amortissement 
préviennent l 'ordinateur de 
contrôle des changements de 
conditions de la route, et l'ordi­
nateur donne ordre aux amor­
tisseurs d'agir en conséquence. 
Ainsi, au lieu de se compresser 
par impact au passage d'une 
bosse, les amortisseurs se rétrac­
tent par eux-mêmes. 

Tout ceci s'effectue à la vites­
se de l'éclair grâce aux merveil­
les de l'électronique. En effet, le 
puissant ordinateur de bord per­
met des réactions presque ins­
tantanées. D'ail leurs, voyons 
plus en détail le fonctionne­
ment de cette suspension de 
l'avenir. 

Un système hydraulique 
informatisé 
Cette suspension ultra-sophis-

tiquée a été développée conjoin­
tement par Lotus Engineering 
de Grande-Bretagne et Volvo de 
Suède. Pour Volvo, il était diffi­
cile de trouver un meilleur par­
tenaire pour cette aventure puis­
que la compagnie britannique 
avait déjà tàté le terrain il y a 
plusieurs années avec ses voitu­
res de formule Un, en plus d'uti­
liser présentement une nouvelle 
génération de suspensions en 
compétition. 

Selon Lars-Runo T i l lback , 
l'ingénieur responsable du pro­
jet chez Volvo, la nouvelle «sus­
pension commandée par ordina­
teur», ou Computer Controlled 
Suspension, n'est rien d'autre 
que quatre puissantes cartou­
ches hydrauliques reliées à un 
ordinateur qui en contrôle le 
fonctionnement. Puisque cha­
que cartouche peut être com­
mandée individuellement, on 
obtient des résultats assez sur­
prenants. Ainsi, selon la pro­
grammation de l'ordinateur, on 
peut voir l'avant de la voiture se 
redresser en freinage tandis que 
l'arrière s'affaisera. Selon le bon 
vouloir du programmeur, la voi­
ture peut aussi bien s'incliner 
vers l ' intérieur du virage ou 
bien faire le saute-mouton à 
l'arrêt. Bref, toutes les variables 
peuvent être au menu. 

Le prototype que nous avons 
conduit comportait donc ces 
quatre cartouches hydrauliques 
en remplacement des amortis­
seurs. Comme il s'agit d'un sys­
tème hydraulique, un réservoir 
d'huile de même qu'une pompe 
étaient également logés sous le 
capot. D'autre part, le tableau 

de bord de notre voiture d'essai 
comportait à sa droite un pan­
neau de commande électroni­
que auquel était relié un clavier 
placé sur les genoux de l'ingé­
nieur qui nous accompagnait. 
Enfin, dans le coffre, une énor­
me boîte noire abritait l'ordina­
teur central en charge des régla­
ges de la suspension. Cet ordina­
teur scrute au rythme de 3 000 
fois par seconde les informa­
tions transmises par les senseurs 
placés au sommet de chaque 
cartouche. 

Une expérience unique 
Af in de pouvoir mettre à 

l'épreuve en toute sécurité les 
multiples facettes de la suspen­
sion, les responsables de Volvo 
nous avaient amenés à l'ancien 
aéroport de Goteborg. La piste 
était suffisamment large pour 
pouvoir effectuer en toute sécu­
rité des manoeuvres à haute vi­
tesse. De plus, un assortiment de 
bosses avai t été a m é n a g é à 
même l'ancienne piste d'atter­
rissage. 

La première partie de notre 
essai consistait à franchir trois 
bosses successives à une vitesse 
de I00 km/h au volant d'une 
Volvo 760 équipée d'une sus­
pension conventionnelle. Après 
nous être placés à angle droit 
avec le champ de bosses, nous 
accélérons à la vitesse prescrite. 
À la deuxième bosse, la voiture 
s'envole et atterrit lourdement 
sur le pavé. Bref, la suspension a 
réagi comme toute autre en pa­
reilles conditions. 

Vient ensuite le temps de met­
tre à l'essai la suspension élec­
tronique à comportement actif. 
Après avoir longuement exami­
né notre voiture d'essai, une 
Volvo 760 blanche, et constaté 
la simplicité apparente de l'ins­
tallation, nous prenons place à 
bord. À part l'ingénieur qui «pi-
tonne» quelques informations 
sur le clavier placé sur ses ge­
noux, rien ne semble indiquer 
que nous allons conduire une 
voiture assez révolutionnaire. 
Pourtant, une fois le moteur 
lancé, un sifflement strident se 
fait entendre. L'ingénieur nous 
explique que la pompe hydrauli­
que est responsable de ce va­
carme. Empruntée à l'industrie 
aéronautique, elle n'a jamais été 
conçue pour être silencieuse, 
son sifflement étant enterré par 
celui des réacteurs en utilisation 
normale. 

Encore une fois, nous prenons 
la direction du champ de bosses 
et répétons le même stratagème 
à haute vitesse. La première bos­
se est franchie, la seconde, puis 
In troisième et... la voiture est 
toujours stable comme le roc. La 
suspension a littéralement «ava­
lé» ces bosses et on croirait rou­
ler sur un tapis de billard. À 
chaque impact, le senseur a dé­
tecté le mouvement, transmis 
les informations à l'ordinateur 
qui a immédiatement dosé les 
cartouches hydrauliques. 

Emballés par ce premier test, 
nous poussons .l'expérience da­
vantage. Ainsi, de violents chan­
gements de direction successifs 
ne peuvent faire pencher la cais­
se. Même en plein virage, la voi­
ture est tellement stable qu'on a 
l'impression de conduire en li­
gne droite, n'était le change­
ment de la ligne d'horizon qui 
nous indique la position de la 
voiture. Puis, après que l'ingé­
nieur eut «pianoté» le mode 
«moto» sur son clavier, la voitu­
re s'est mise à pencher vers l'in­
térieur dans les virages. Une 
sensation assez particulière, 
alors qu'on a toujours conduit 
des véhicules affichant un roulis 
extérieur en virage. 

Bref, selon la programmation 
du moment, la voiture pouvait 
affficher des comportements 
contraires à toute logique tradi­
tionnelle. Lorsque programmée 
pour une utilisation normale, 
cette suspension est tout à fait 
phénoménale. Ceci permet éga­
lement d'améliorer la tenue en 
virage. Ainsi, une voiture conve­
nablement programmée affiche­
ra une vitesse en virage supé­
rieure de 22 km/h à celle obte­
nue avec une vo i tu re 
conventionnelle... 

Il faudra être patient! 
Que ceux et celles qui ont en-
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Cette photo permet de mieux comprendre le comportement de La voiture de gauche penche vers l'intérieur grâce à sa suspen-
la suspension active. À droite, la voiture foncée penche vers l'ex- sion active qui peut contrer la charge, 
térieur du virage, comme toutes les voitures conventionnelles. 

Selon les commandes fournies à l'ordinateur, fa voiture peut 
monter ou descendre à volonté. Cette photo à double expo­
sition permet de visualiser les modifications rendues possi­
bles. 

Sous le capot, le système comprend des amortisseurs à com­
mande hydraulique, une pompe hydraulique à grand débit et 
un réservoir d'huile. Sur chaque cartouche, un senseur est 
monté en position. 

Pour l'instant, le système requiert la présence d'un ingénieur 
qui transmet à l'ordinateur les réglages voulus. Il est égale­
ment possible de régler le système selon certains paramètres 
et de remiser l'encombrant clavier. 

Désireux de progresser aussi bien au chapitre de la mécani­
que que de l'aérodynamique, les ingénieurs de Volvo se sont 
fait un cadeau: une soufflerie aérodynamique d'importance. 

vie de se précipiter chez leur 
concessionnaire se ravisent: ce 
système sera mis au point pen­
dant de longues années encore 
avant d'être offert au public. De 
l'avis de Volvo, il faudra travail­
ler encore très sérieusement à sa 
mise au point. On veut en savoir 
davantage sur toutes les implica­
tions et les limites d'un tel systè­
me avant de le produire en 
grande série. 

D'autre part, les pièces utili­
sées présentement pour le systè­
me sont empruntées à l'astro­
nautique et l'aéronautique pour 
la plupart, et sont excessive­
ment onéreuses. Il faudra déve­
lopper des pièces de qualité «au­
tomobile», de prix plus aborda­
ble et pouvant être fabriquées 
en grande série avant que la sus­
pension active puisse être com­
mercialisée avec succès. Selon 
un porte-parole de Volvo, il fau­
dra probablement attendre une 
période de cinq ans avant que 
cette technologie se démocrati­
se. 

En plus de travailler à la mise 
au point de cette suspension 
pour le moins révolutionnaire, 
les ingénieurs de la compagnie 
suédoise utilisent les multiples 
variantes pouvant être obtenues 
avec ce type de suspension pour 
procéder à la mise au point de 
nouvelles voitures. Infiniment 
variable, ce système permet de 
multiplier les paramètres à l'in­
fini et de procéder à un dévelop­
pement accéléré de nouveaux 
produits. 

Volvo: un pas 
dans le futur 
Mais Volvo ne s'intéresse pas 

qu'à cette suspension active 
commandée électroniquement. 
Le réputé constructeur suédois a 

également mis sur pied un im­
portant département de concep­
tion assistée par ordinateur. Les 
géants américains de l'informa­
tique IBM et Digital sont les par­
tenaires de Volvo dans ce projet. 
Des informaticiens travaillent à 
la programmation de robots et 
de machines commandés par or­
dinateur. À cela s'ajoute la cons­
truction toute récente d 'une 
soufflerie aérodynamique afin 
de développer des voitures plus 
poussées à ce chapitre. 

Il ne faut pas oublier de souli­
gner que Volvo opère déjà de­
puis une dizaine d'années la ré­
volutionnaire usine d'assembla­
ge de Kalmar en Suède. À cette 
usine d'assemblage, des plates-
formes robotisées sont autogui­
dées sur le plancher de l'usine. 
Une équipe de cinq ou six em­
ployés procède à une partie de 
l'assemblage de la voiture avant 
d'être relayée par une autre s'oc-
cupant d'installer d'autres élé­
ments sur la voiture, et ainsi de 
suite. Comme chaque équipe 
suit la plate-forme pendant plu­
sieurs opérations, on y gagne en 
précision en évitant la monoto­
nie des chaines d'assemblage. 
D'ai l leurs , la technologie de 
Kalmar a été achetée à diffé­
rents degrés par de nombreux 
autres constructeurs automobi­
les. General Motors, entre au­
tres, l'a adoptée pour plusieurs 
de ses nouvelles usines. 

Bref, ce petit constructeur 
suédois a adopté la technologie 
de pointe aussi bien au chapitre 
de la fabrication que du déve­
loppement pour pouvoir conti­
nuer à produire des voitures 
compétitives tant au chapitre 
des performances que de la qua­
lité. Ce qui est tout de mémo 
fort impressionnant quand on 
songe que lu Suède est un pays 
un peu moins peuplé que le 
Québec. 

Y Attention 
c h a s s e u r 
d'aubaines 
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Steve Machlka de Subaru Carta* 
da était de passage à Montréal 
la semaine dernière. Depuis le 
début de l'été, Steve travaille à 
Toronto où il occupe un poste 
clé dans l'organisation de Suba­
ru Canada. H était très heureux 
de rencontrer ses amis mont­
réalais même s'il était à Mont­
réal par affaires. En effet, Steve 
a présidé au lancement des nou­
veaux modèles 88. Il a déjà con­
tribué aux changements drasti­
ques qui se sont effectués dans 
cette compagnie et tout semble 
s'améliorer de jour en jour. 

Alfred Brami de Autohaus est 
heureux d'annoncer l'engage­
ment de deux nouveaux ven* 
deurs. En effet, BUI Beach et Gil­
les Lévesque sont venus se join­
dre à l'équipe de cet établis­
sement qui a le vent dans les 
voiles en raison de la popularité 
sans cesse croissante des pro* 
duits Volkswagen. Les deux 
nouveaux venus auront Daniel 
Cadieux et Lise Lauzier comme 
compagnons de travail. 

Claude Desmeules de Desmeu­
les Hyundai a toujours été im­
pliqué dans les mouvements 
destinés à venir en aide aux 
plus démunis. Il en a encore 
une fois fait la preure l'autre 
jour lorsqu'il a participé au tira­
ge d'une magnifique voiture 
Hyundai afin de venir en aide à 
la Fédération des handicapés 
du Québec. Le geste de Claude a 
été fort apprécié et a permis 
d'aider à la levée de fond de cet 
organisme. 

Robert Dauzoc de Mazda Cana­
da n'est pas passé inaperçu la 
semaine dernière alors qu'il cir­
culait au volant d'une rutilante 
RX-7 Cabriolet d'un rouge vif. 
Robert prétend que c'était pour 
essayer la voiture avant de la 
passer aux gens de la presse. Les 
méchantes langues prétendent 
que c'était pour aller faire le 
beau coeur sur la rue Crescent. 
Comme il s'agit d'un homme sé-
.rieux et dévoué à son travail, il 
faut croire sa version des faits... 

PUBLICITEI 

Robert Lizée a été nommé tout 
récemment au poste de direc­
teur général de Jean-Talon 
Dodge Chrysler. Ce spécialiste 
de la gestion et de l'automobile 
n'aura pas de difficulté à tirer 
son épingle du jeu et à se faire 
remarquer par l'efficacité de 
son travail. Son entrée en scène 
coïncide avec l'arrivée sur le 
marché de lu nouvelle Chrysler 
New Yorker, ce qui permettra à 
Robert de compter sur un acha­
landage à la hausse au cours des 
prochaines semaines. 

Jacques Desormeaux se lance 
dans une nouvelle aventure en 
ouvrant une concession Saab 
Élégante à Saint-Bruno au cours 
des prochaines semaines. Pour 

le principal intéressé, il s'agit 
d'une nouvelle aventure puis­
qu'il est directeur des loisirs à 
Saint-Bruno. Cependant, Jac­
ques a su s'entourer de spécia­
listes qui sauront l'épauler par 
leurs conseils et leur travail. 
Une chose est certaine, cette 
municipalité et ses alentours 
possède une clientèle sur mesu­
re pour ces belles suédoises. 

Toujours grand sportif devant 
l'éternel, René Forte de Ville-
Marie Pontiac Buick est très 
heureux de constater que la li­
gue Nationale de hockey a re­
pris ses activités. Cette année, le 
plus fidèle partisan du Cana­
dien a encore l'intention de sui­
vre avec attention la saison du 

tricolore. René prétend que le 
Canadien sera plus mordant à 
l'attaque cette année. À date, 
les faits lui ont donné raison. 

J . -C. Détilers de Toyota Canada 
est le nouveau directeur des 
ventes et du marketing pour la 
région du Québec. On ne pou­
vait trouver une personne plus 
sympathique pour exercer ces 
fonctions. Mais en plus d'être 
un «bon gars», il possède une 
grande expérience du secteur 
de l'automobile et il sera en me­
sure de s'imposer dans ses fonc­
tions. Récemment, il participait 
au lancement des nouvelles Co­
rolla auprès des membres de la 
presse et il a su se faire de nom­
breux amis. Bonne chance ! 

Jean-Yves Potvln de Clermont 
Chevrolet Oldsmobile est re­
connu pour être un des meil­
leurs gérants de service au Ca­
nada. D'ailleurs, les clients de 

«a 

*2 
chez Clermont sont en mesure 
d'apprécier l'efficacité - de. son; 
travail. Ce qui explique en gran­
de partie pourquoi cet établisse-! 
ment accumule les honneurs-au 
chapitre de la qualité de son 
service. Dernièrement, c'était 
au tour de la CAA de décerpe'r 
un diplôme de mérite au dépar­
tement de service. 

Encore une fois cette année, 
Urs Pfunt de Canbec Automppi? 
le organise son «Oktoberfest». 
un événement annuel qui est 
devenu une tradition fort aft; 
préciée. Pour la circonstance, le 
département de service' est 
transformé en brasserie bavaî 
roise de fortune. En plus d'Of­
frir des spécialités gastronomi­
ques allemandes, Urs agremeio 
te toujours cette petite soirée 
avec de la musique bavaroise 
Cependant, en dépit de ces:artb 
fices, ce sont toujours les voiuK 
res qui volent lu vedette. Apres' 
tout, ce sont des BMW... 

DE COURTOISIE 

DE VÉHICULES 
ET DE DÉMONSTRATION 

11922* 
3527* 

8395* 

ALLIANCE DL1987 
No de stock 67108 - 4 portes, boîte auto­
matique, radio A M - F M stéréo, 1 9 0 0 0 km. 

Prix de détail 
Rabais 

VOTRE PRIX 

ALLIANCE DL1987 
No de stock 8 7 2 9 6 • 4 portes, boîte auto­
matique, radio A M - F M stéréo avec lecteur 
de cassettes, 16 0 0 0 Km. 

Prix de détail 
Rabais 

VOTRE PRIX 

12023* 
3128* 

8895* 
MEDALLION DL1988 
No de stock 86016 - 4 portes, boîte auto­
matique, radio A M - F M stéréo avec lecteur 
de cassettes, volant Inclinable, 1 0 0 0 0 km. 

Prix de détail 
Rabais 

VOTRE PRIX 

14900* 
3905* 

10995* 

ALLIUM re J : ° . d e s t o c k
 8 6 ï ° 2 

d é , 8 « 10968* 

Rabais 4473$ 

Passagers'."""" D0'teautornaTïque? 
SHADOW 1QA7 A 

$ GIBRALTAR 6 
JEEP-EAGLE 

2032, Curé-Labelle 
(juste au nord de Saint-Martin) 

Chomedey, Laval 
687-3123 

$ S U Z U K i 

1987 GL 
5 vitesses 

PROMOTION SPÉCIALE 

FAITES VITE! 0 

DATE LIMITE: 31 OCTOBRE f Ma voisine 
en a acheté 

unset 
elle est très 
'satisfaite. 

HYMUS S U Z U K I 
Le plus important concessionnaire 

Forsa au Canada 

1 5 8 5 , boul . H y m m , Dorval - ( 5 1 4 ) 3 8 5 - 5 3 7 0 • 3 3 7 - 2 2 9 8 

LES 4 CONCESSIONNAIRES 

A C U R A 
DU MONTRÉAL MÉTROPOLITAIN 

m m*. 
a» H ; * 

-«s ym 

VOUS OFFRENT 
JUSQU'AU 31 OCTOBRE 

ou 

GRATUITE 

A C U R A 
Une spectaculaire 

réussite à découvrir... 

' • l u * ' 

Venez découvrir ce fougueux coupé sport chez: 

MONTRÉAL 
Lucianî Automobile inc. 
4040, Jean-Talon Ouest 
340*1344. ' 

DOLLARD-DES-ORMEAUX 
Acura Président 
4648, boul. Saint-Jean 
624-041S /Mit: 1 -80Û-361-60S4 

LAVAL RIVE SUD 
Prestige Acura Sudbec Acura 
3700, autoroute Uval Ouest (440) 4645, chemin Çhambly 
745-1234 • t- * (Aux limites de Utefluiuil « t Saint-Hubert) • 

445*7333/Mofrtr*al: 879:6380 

Le groupement des concessionnaires Acura du Montréal métropolitain 

WL 

Nous sommés h 

<|UÏ aura lieu MERCR 

88 
de vous inviter à notre 

fix MODÈLES: 
Dl 28 et 29 octobre 

ENTIÈREMENT 
DESSINÉE 

NOUVEAUX MODÈLES 

BID 

PERFORMANCE 
MET LUXE 

P R E L U D E 

' ' 3 É f D B S RAFRAICHISSEMENTS 

• SERONT SERVIS 

16 ANS DE VENTE ET SERVICE HONDA 
Honda de Sigi (TT) A.K.S. Honda 

I; 266, boul. Labelle Q A C l © ! » ^ * 
j Ste-Rose, Laval P l D - l S f D * ; 

f 1124, rue de Bleury 
Montréal 879-15»» 

L E S E U L C O N C E S S I O N N A I R E HONDA DU C E N T R E - V I L L E 
• . ^ - A O * •.• • • .'. 
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Le moteur de votre voiture a-t-il une huile appropriée? 
• L'huile à moteur lubrifie les 
pièces mobiles et minimise l'usu­
re et la perte d'énergie attribuable 
à la friction. Ses pellicules amor­
tissent les chocs entre les coussi­

nets et les autres pièces du moteur et forment un 
joint étanche entre les segments des pistons et les 
parois du cylindre. Elle nettoie les pièces et absor­
be la chaleur en circulant et en s; refroidissant 
dans le carter. Enfin, ce qui est le plus important, 
l'huile empêche les frottements du métal contre le 
métal. Pour vous convaincre de l'importance de 
l'huile, voici pourquoi il faut la changer régulière­
ment. 

De l'huile, ça ne s'use pas, nous direz-vous. Et 
vous n'avez pas totalement tort; cependant, les ad­
ditifs qu'elle contient peuvent perdre leurs pro­
priétés. De plus, l'huile capte et retient certains 
contaminants (résines, acides, etc.) qui sont en fait 
des sous-produits de la combustion du carburant. 
Il vient un temps où ces contaminants dominent 
par rapport aux additifs qui se meurent. À la 
longue, ils peuvent même ruiner votre moteur. 

Les fabricants américains (Chrysler, Ford et 
GM) recommandent de nos jours l'utilisation 
d'une huile multigrade très légère, la 5W 30, pour 
plusieurs véhicules. De leur côté, les compagnies 
d'huile à moteur continuent, elles, de favoriser 
l'emploi de SAE 10W 30 et 10W 40. Il s'agit d'hui­
les plus épaisses. Quelle version le consommateur 
doit-il croire? 

" :Encore une question sans réponse rigoureuse, 
chaque cas étant particulier. Nous examinerons 
aujourd'hui les «pour» et les «contre». Vous pour­
rez ainsi tirer votre propre conclusion en tenant 

compte de l'utilisation particulière que vous faites 
de votre véhicule. 

Des avantages e t des inconvénients 
Généralisons en disant que la recommandation 

d'utiliser une huile 5W 30 vise surtout à maximi­
ser l'économie d'essence tandis que la recomman­
dation d'huile plus épaisse a un objectif à plus long 
terme, soit la durée de vie du moteur. Voilà quand 
même deux intentions fort louables mais il faut 
peut-être les analyser davantage. 

En fait la 5W 30 offre deux avantages majeurs. 
Comme nous le disions précédemment, du fait 
qu'elle soit plus fluide, elle réduira davantage la 
friction au niveau des composantes internes du 
moteur d'où l'économie de carburant. Et ceci fait 
sans doute l'affaire des fabricants puisqu'ils doi­
vent rencontrer les normes gouvernementales à ce 
chapitre. Puis, toujours à cause de sa fluidité, elle 
facilitera les démarrages en hiver, ce qui s'avérera 
particulièrement apprécié dans notre climat nor­
dique. 

Par contre, une huile plus épaisse prolongera 
probablement la longévité du moteur. Et c'est un 
fait, particulièrement lors de certaines conditions 
spécifiques d'utilisation comme par exemple lors­
que le véhicule est fortement sollicité ou par temps 
chaud. Et c'est, dans ce genre de situation que 
l'huile 5W 30 se révèle moins adéquate que ses 
consoeurs plus denses! 

On reproche aussi certains inconvénients à la 
5W 30. D'abord, on ne la trouve pas en vente par­
tout. Dans certaines régions, elle peut même n'être 
vendue qu'en hiver, tandis que dans certains États 
américains où la température est plus clémente, 
elle n'est carrément pas disponible. 

On sait aussi que la SW 30 peut se détériorer 
plus rapidement par la dilution que d'autres huiles 
plus épaisses, et ce particulièrement lorsqu'on ef­
fectue de nombreux arrêts et départs. À ce mo­
ment en effet, de l'essence non brûlée peut se mé­
langer à l'huile et la diluer. 
• L'automobiliste qui utilise de la 5W 30 devra vé­
rifier plus souvent le niveau d'huile et suivre à la 
lettre les recommandations du fabricant par rap­
port à la fréquence des vidanges. D'ailleurs, à par­
tir du moment où les manufacturiers se sont mis à 
recommander ce grade d'huile, ils ont aussi inclus 
dans leurs normes une fréquence plus élevée de 
changements d'huile, tout particulièrement dans 
le cas d'une utilisation du véhicule caractérisée par 
des arrêts et des départs fréquents ou des petits 
budgets. 

Pour ceux qui se poseraient la question, rappe­
lons que la SW 30 est recommandée par les fabri­
cants automobiles et non requise ou essentielle au 
maintien de la garantie. 

Une conclusion s ' impose! 
L'automobiliste qui a l'habitude de changer fré­

quemment d'huile à moteur et qui de plus désire 
mettre toutes les chances de son côté afin d'obte­
nir la meilleure économie de carburant possible 
peut alors utiliser de la 5W 30 à l'année. Avant 
cependant, il devra s'assurer que ce grade d'huile 
est recommandé par son fabricant et, bien sûr, ceci 
ne peut se faire que si ce type d'huile est disponi­
ble dans sa région. Par contre, si votre conduite est 
exigeante ou que vous désirez prolonger autant 
que possible la durée des pièces internes du mo­
teur et qu'en plus vos changements d'huile sont 

exécutés à une fréquence irrégulière, vous êtes de 
ceux qui tireraient profit à utiliser une huile ÎOW 
30 ou I0W40. 

Changer l'huile, oui mais quand? 
En consultant le livret du propriétaire de votre 

voiture, vous remarquerez que le fabricant suggère 
certaines normes d'entretien. On retrouve habi­
tuellement un calendrier d'entretien dit «utilisa­
tion normale» et un autre dit «usage rigoureux». 
Il est important de savoir que pour la plupart des 
gens, c'est cette seconde catégorie de normes qui 
devrait être suivie, notre climat sibérien l'impose! 

Et ceci est encore plus primordial si vous devez à 
l'occasion rencontrer l'une ou l'autre des cinq 
éventualités suivantes: 

— courts déplacements par temps froid, sous le 
point de congélation; 

— longs voyages en vitesse de croisière par temps 
très chaud, en particulier si le moteur est muni 
d'un turbocompresseur; 

— remorquage; 
— utilisation prolongée du véhicule à la poussière 

(ex.: chemins de gravier); 
' — longues périodes de ralenti, encore plus si cela 

se fait par temps très chaud. 

L'entretien dit «rigoureux» n'est donc pas réser­
vé aux véhicules de livraison, taxi ou police. Cer­
tains autres véhicules, en raison de leur vocation, 
peuvent être sollicités davantage, par exemple les 
camionnettes, fourgonnettes, véhicules à quatre 
roues motrices. 

Nous suggérons des intervalles moyens de vidan­
ge d'huile d'environ 5 000 kilomètres. 

Le cabriolet Z1 bientôt en production 
• L'an dernier, les stylistes de la 
compagnie BMW dévoilaient à la 
presse un prototype fort amusant: 
le ZI . Il s'agissait d'un cabriolet 
expérimental doté de portières 
coulissantes et d'une silhouette 
ultramoderne. Devant l'enthou­
siasme de tous, les dirigeants de 
la compagnie ont finalement dé­
cidé de donner le feu vert et d'en­
tamer la dernière étape précédant 
la fabrication en série de cette 
voiture très spéciale. 

C'est au Salon de Francfort 
tenu au début de septembre que 
cette nouvelle BMW a fait ses dé­

buts. Naturellement, la dernière-
née des studios munichois a susci­
té un vif intérêt de la part du pu­
blic. Tant et si bien que tous les 
observateurs prédisent un grand 
succès à cette voiture fort origi­
nale tant par son allure que par sa 
conception mécanique. 

En effet, ce cabriolet comprend 
une coque rigide à laquelle se 
greffent les éléments de la carros­
serie qui sont en matière plasti­
que. Détail technique intéressant, 
le plancher de la caisse est fabri­
qué avec un matériau plastique 
résistant et très rigide. Cette 

BMW comprend également un 
arceau de protection qui est logé 
dans l'armature du pare-brise. 
Enfin, la caractéristique la plus 
intéressante de cette BMW est 
sans contredit ses portes latérales 
coulissantes. En plus de donner 
une silhouette assez particulière à 
la voiture, les longerons de bas de 
caisse servent de renfort latéral. 

La propulsion de ce deux places 
est confiée à un moteur six cylin­
dres dérivé de celui de la 325i et 
développant 170 chevaux. Placé 
derrière l'essieu avant, ce moteur 
est pratiquement monté en posi­

tion centrale. Les accélérations 
envisagées permettront de réali­
ser le 0-100 km en sept secondes 
approximativement. 

Malheureusement, le prix de ce 
«roadster» ne le mettra pas à là 
portée de toutes les bourses puis­
qu'il devrait être assez élevé, 
compte tenu du raffinement de la 
voiture. De plus, la production 
sera limitée; seulement six voitu­
res par jour sortiront des chaînes 
d'assemblage. Quant aux heureux 
propriétaires, ils seront assurés 
d'une voiture excitante à condui­
re et relativement exclusive. 

Lors du récent Salon de l'auto de Francfor t , les dirigeants de la 
f i rme B M W ont annoncé que le cabriolet Z 1 serait fabr iqué en 
pet i te série dans un avenir plus ou moins rapproché. Ce cabriolet 
se distingue par sa si lhouette aérodynamique fo r t originale e t ses 
portières latérales coulissantes. 

Venez voir 
tout ce qu'on 

peut faire 
avec 

6298$ 
La petite superfiable YUGO offre en équipement standard une traction avant, 

un moteur 4 cylindres de 1,1 litre à arbre à cames en tête, un système électrique Bosh, une suspension 
indépendante aux quatre roues, une direction à pignon et crémaillère, 

des phares halogènes, un dégivreur électrique arrière. 
et caetera... 

Si vous voulez savoir tout ce que comprend le et caetera 
pour aussi peu que 6298$, voyez votre concessionnaire YUGO. 

GARANTIE DE CINQ ANS CONTRE LA CORROSION. GARANTIE DE TROIS ANS OU 60000 km POUR LA MÉCANIQUE. 
Poui en savoir plus sur nos garanties YUGO. voyej wire concessionnaire 

•Pni suç,oeiè par le latmcanl pour les mcdeles L1968. Le concessionnaire peut vendre a un pin inlensur Transport. Iras ce iwaiscn. immatnculalion et taies en sus 

Un réseau complet de concessionnaires au Québec. Les plus près de chez vous: 

SOMMA AUTO INC. 
9474. boul. St-Michel 
Montréal 
Tél. 384-8400 

AUTO FLASH INC. 
5410. boul. Grande Allée 
St-Hubert 
Tél. 676-1883/861-0288 

MARCYUGO 
17080. rue St-Louis 
St-Hyacinthe 
Tél. 1-800-363-1022 

CHOMEDEY YUGO INC. 
2430, boul. Curé Labello 
Laval 
Tél. 688-6543 

Les concess.onnaircs YUGO ou QuûBcc 
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ENFIN 
UN CONCESSIONNAIRE JAGUAR 

AU CENTRE-VILLE DE MONTRÉAL 
JAGUAR 

277. me Duke, Montréal. H3C2M2 Tél.: (514) 393-1711 

i 
fBrm^nn 

de 

liquidation 
^ ^ ^ ^ ^ ^ ^ 

Jeep g ; 1 | AtJTOMOBïLlS ï 
VILLE MARIE Eagle 

2991, rue HOCHELftGft, Montréal © & « 527-8525 

Choussez-vous b/en 
voui jouerez mieux'. 

Pûnnanatrioni 

Le concessionnaire 

où... vous éfes important 

10175, Papineau, Montréal 381-3987 

«Notre seule et unique ambition, 
c'est d'être les meilleurs!» 

i. 
Lee A. lacocca 
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LORSQUE 
VOUS PENSEZ MAZDA, 

À QUI PENSEZ-VOUS? 

Le no JL au Canada 

SUSoubdCnb 
48, rue ST-PIERRE 
Tél.: 632-0700/366-3848 

«Chrysler obtient le plus haut degré 
de satisfaction chez les propriétaires 

de voitures nord-américaines.» 
J.D. Power et Associés 

J.D. Power et Associés, une firme indépendante de recherchera interrogé plus de 
20 000 propriétaires de voitures 1986 sur un critère de première importance pour eux: 
la qualité globale du produit et du service après-vente*. Les 
résultats démontrent le leadership incontestable de Chrysler, 
nettement en avance sur Ford et GM. Vous savez maintenant 
pourquoi Chrysler garantit la qualité de chacune de ses voi­
tures durant 7 ans ou 115 000 kilomètres^. • ' 

GARANTIE 

_ CHRYSLER 
TJS CANADA 

Tout pour être les meilleurs 
* 1987 C.S.I./Indice de mesure de satisfaction du consommateur quant à la qualité du produit et du service offert par le concessionnaire. 
fGarnntie limitée du groupe motopropulseur de 7 ans ou 115 000 km valable sur les voitures et camions 1988 de fabrication nord-américaine. Possibilité de franchise. Détails chez le concessionnaire. 
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V U C K I T T 
Conduipro : quand tes écoles se regroupent-I 

Pour affronter G E S 

l'hiver en toute 
tranquillité! 

3 
• Récemment, on annonçait la 
formation d'un groupement co­
opératif d'écoles indépendantes 
de conduite automobile. Réunies 
sous la bannière Conduipro, ces 
dizaines d'écoles indépendantes 
pourront ainsi offrir à leurs élè­
ves un enseignement de qualité et 
uniformisé. Ce groupe n'a recruté 

que des écoles reconnues pour la 
qualité de leurs services et leur 
professionnalisme. 

L'objectif premier dés écoles 
Conduipro est la sécurité routiè­
re, et cela à travers un enseigne­
ment de qualité. Pour ce faire, on 
fait appel à renseignement per­
sonnalisé. Ce qui signifie égale­

ment qu'on délaisse les cours 
standardisés sur vidéo. En effet, 
dans plusieurs écoles, on se con­
tente de brancher le lecteur vidéo 
et d'imposer aux élèves une séan­
ce d'enseignement sur cassette. 
Chez Conduipro, l'audiovisuel est 
utilisé comme support à l'ensei­
gnement et non pour remplacer 

4 x 4 CAB PLUS 
modèle PK-XL 

88 
P.8.: Il nous reste quelques 87 en stock à 

prix réduits. 

Location long terme disponible 
Le meilleur service Mazda depuis 1954. 

ARMAND QUÉRIN AUTOMOBILES LTEE 

688-4787 
1530, boul. Chomedey, Laval 

DEPUIS QU'YVONNE 
ET GÉRARD UTILISENT 

LES ANNONCES CLASSÉES 
DE LA PRESSE 

ILS VENDENT RAPIDEMENT! 

285-71U 

LES ANNONCES 
CLASSÉES 

PASSEZ EN TETE 
AVEC LES 

Savez -vous que les 
c o n c e s s i o n n a i r e s 
Honda sont les plus 
importants vendeurs 
de voitures japonaises 
au Canada* Et ce n'est pas 
tout. . . Nous sommes bons 
premiers depuis 10 ans! 

Bons premiers grâce au 
produit 

La réputation des voitures Honda n'est plus à 
faire. Les gammes Civic, Accord et Prelude 
répondent, et même précèdent, les attentes de 
l'automobiliste montréalais. 

Bons premiers grâce à l'accueil 
Chez les Honorables Honda du Grand 

Montréal, on sait que l'achatd'une voiture est 
important. C'est pourquoi on vous renseigne 
pour que vous preniez une décision éclairée. 

Bons premiers 
grâce au service 

Chez les Honora­
bles Honda du Grand 

Montréal, la qualité 
du service se poursuit 

après la conclusion de 
la vente. Vous obtenez 

la compétence d'un per­
sonnel chevronné et l'as­

surance des pièces d'origine 
Honda . Et bien entendu, la 

Garantie Sans Détour Honda. 

DU GRAND MONTREAL 

Passez en tête , 
Passez en tête avec les bons premiers chez 

un des Honorables Honda du Grand Mont­
réal. Profitez-en pour admirer la toute nou­
velle Prelude et les lignes spectaculaires de 
la nouvelle gamme Civic 1988. Vous verrez, 
on vous fait honneur! 

O N VOUS FAIT NNETJR 

H O N D A POtNTE-AUX-TREMBLES 
11 911, rue Sherbrooke est 
Pointe-aux-Trembles 
645-2791 

H O N D A DE S I G I M O N T R É A L 
440, boul. Dorchester ouest 
Montreal 
879-1550 

S* 

LES A U T O M O B I L E S H O N D A A . K . S . EXCEL H O N D A 
266, boul. Curé Labelle 5400, rue Parc 
Ste-Rose (Lovai) Ville Mont-Royal 
625-1953 342-6360 

T 

A U T O M O B I L E S RALLYE 
0101, rue Clément 
Ville LoSalle 
364-1121 

B R O S S A R D H O N D A 
8905, boul. Taschereau 
Brossard 
445-7161 

LALLIER A U T O H O N D A DE LAVAI 
12435, boul. Lauren lion 700, boul. Sl-Martin est 
Cartierville Vimont (Laval) 

444 337-2330 

LALLIER A U T O 
110, rue Notre-Dame 
Rnpen^ny 

384-944 

RAINVILLE H O N D A 
40. boul. Don Quichotte 
Ville de l'Ile Perrot 
453-8416 

L O M B A R D I A U T O S 
7200, boul. Langelier 
Saint-Léonard 
255-2222 

581-757 

H 

E N C O R E A U T O M O B I L E G A R A G E C I V I C V E R C H É R E S A U T O 
266, boul. St-Jean-Boptiste 3650, boul. des Sources 3551, chemin Chambly 
Chàteouguay Dollard-des-Ormeaux Longueuil 
698-106O 683-5533 679-4710 

i — 

le professeur. De plus, un manuel 
de cours très étoffé permet à I V I è -

ve de mieux se préparer à son rôle 
de conducteur. Ce manuel sera 
également un bon manuel de re­
ference, même après la période 
d'apprentissage. 

Conduipro veut être la solution 
du juste milieu entre l'école indé­
pendante et les franchises actuel­
lement si populaires. En effet, ce 
regroupement offre la plupart des 
avantages des franchises, tout en 
étant moins coûteux. De plus,' 
l'école indépendante ne perd pas 
son autonomie, même si elle est 
dorénavant identifiée sous une 
bannière unique. 

Les écoles qui ont joint1 les 
rangs de Conduipro sont pour la 
plupart situées dans les régions de 
Québec, de l'Estrie, des Bois-
Francs, de la Montérégie, de la 
Beauce, de l'Amiante, de Port-
neuf, du Bas Saint-Laurent et de 
la Mauricie. 

Baisse des 
ventes en 
septembre 
chez CM 
• Au cours du mois de septem­
bre, les concessionnaires de Ge­
neral Motors du Canada ont livré 
un total de 37743 voilures de tou­
risme et camions, soit une 'dimi­
nution de 7,8 p. cent par rapport 
aux 40939 unités vendues il y a 
un an. 

Les 26577 voitures de tourisme 
vendues au mois de septembre re­
présentent une diminution de 
12,1 p. cent comparativement au 
volume total de 30239 unités 
vendues l'an dernier. Depuis le 
début de l'année civile, les ventes 
ont atteint 288803 unités, soit 9,5 
p. cent de moins que les 319216 
voitures vendues au cours de la 
même période en',1986. , 

• - ' » y t. -'.ijif**' 
Le tableau de chasse de GM 

n'est pas complètement négatif. 
Ainsi, la Chevrolet §prin't ejt la 
Pontiac Firefly, les doux voitures 
les plus économiques \en essence 
actuellement sur le marché, con­
tinuent d'établir des records çha-
que mois. La vente de ces Voitures 
a enregistré pour septembre une 
augmentation de 9,7 p. cent par 
rapport aux ventes réalisées au 
mois d'août. 

En ce qui a trait aux camions, 
les 11 166 unités vendues au mois 
de septembre représentent le 
meilleur résultat pour ce mois de­
puis septembre 1980 et une aug­
mentation de 4,4 p. cent sur le to­
tal de 10700 véhicules vendus 
l'an dernier. Pour les neujF pre­
miers mois de 1987, la vehte de 
120411 unités représente tou­
jours deux p. cent de plus que les 
118024 camions vendus au cours 
de la même période en 1986. 

En dépit de ces résultats qui re­
présentent un certain recul par 
rapport à l'année dernière, du 
moins au chapitre de la vente des 
voitures de tourisme, les diri­
geants de General Motors sont 
confiants pour 1988. La populari­
té croissante des modèles Chevro­
let Beretta et Corsica et Pontiac 
Tempest permettra de gagner des 
points et même de prendre lès de­
vants. Il faut également ajouter 
que les Cutlass Supreme, Pontiac 
Grand Prix et Buick Regal per­
mettront probablement d'aug­
menter le volume de la catégorie 
des coupés deux portes. Enfin, la 
nouvelle camionnet te pleine 
grandeur Sierra connaît elle aussi 
de nets progrès au chapitre; des 
ventes. 

Accélération à 
outrance des 
Mercedes-Benz ̂  
lorsque 
l'usager 
freine • 
UPl 

LOS ANGELES 

• Le département américain des 
Transports a été saisi d'une de­
mande d'enquête visant à déceler 
si les Mercedes-Benz sont sujettes 
à des accélérations incontrôlées 
dues à des défectuosités techni­
ques. 

Une cinquantaine de proprié­
taires de Mercedes ont signalé le 
problème à un groupe de protec­
tion des automobilistes, le Centre 
for Auto Safety, qui a réclamé la 
tenue d'une enquête fédérale, a-t­
on appris hier. 

Plusieurs de ces conducteurs 
ont raconté que leur voiture avait 
tendance à accélérer subitement 
au moment où, le pied appuyé sur 
les freins, ils plaçaient leur trans­
mission automatique en position' 
de conduite. 

Alerté par ces plaintes, le Cen­
tre s'est adressé aux autorités res­
ponsables de la sécurité routière, 
leur demandant que l'on examine 
de plus près le fonctionnement de 
toutes les Mercedes dotées d'un 
moteur à essence et d'une trans­
mission automatique, et fabri­
quées depuis 1984. 

Si les autorites fédérales don­
nent suite à cette demande, l'en-

3uète touchera les propriétaires 
e 240000 voitures de 13 modèles 

différents. , j , 
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LE CONSEIL DE LA SEMAINE 

un 

I— 

• Souvent le matin, les vitres de lù voiture sont recouvertes de 
givre. ,Màlheurçus«fm^ 
temps de se munir de tous les -grattoirs nécessaires en période 
hivernale. 'Cependân^'',j^ui'/Sé''dè^àh'ner de temps à autre, une 
vieille carte, de crédit coupée en deux et placée dans votre porté- . 
monnaiepe.iit faire .'l'affaire. ;En effei/fabriqùéc en matière plas-v, 
tique, cette carte fajt un grattbîr'd'occasioh de premier ordre. 
Vous n'avez-qU à la tenir entré"lé*.'pouce l'index.et à gratter la 
surface vitrée. II s'aglfbiertsûr d'iiifie solution de dernier recours, 
car la carte, s'use rapidement. Inutile d'ajouter qu'il faufsë servir ' 
d'une carte dont là,diuî/dvUtHisatlon:ést expirée. Ce grattoir dé" 
fortune évitera que vous preniez la route avec'des Vitrés partiel­
lement dégagées.''' 

— 

MANGER MIEUX-
G'EST MEILLEUR 

* LIQUIDATION DES 

DEMONSTRATEURS 
1987 

m $ 

LE BARON CONVERTIBLE 
PRIX SUGGÉRÉ 

23995$ 
SPÉCIAL 

18865$ 
LE BARON COUPE 20523$ 16995$ 
DAYTONA PACIFICA 18011$ 15960$ 
SHADOW TURBO SPECIAL 16654$ 14600$ 
SHADOW 11985$ 10660$ 
DODGE 600 SE 18555$ 15980$ 
DODGE 600 14198$ 11971$ 
ARIES 11576$ 10118$ 
ARIES 11467$ 10028$ 
COLT 9258$ 7908$ 
CARAVAN SE 21741$ 17573$ 
CARAVAN LE 19323$ 16805$ 
POWER RAM 4 x 4 17056$ 15200$ 
DAKOTA 15876$ 13675$ 

PREMIERS ARRIVÉS... PREMIERS CHOIX 

& J E 4 l 1 T â i O n 
D O D G E C H R Y S L E R 

4070, rue Jean-Talon ouest 737-1441 

TRANSPORT ET I n j /% I l i e 
PRÉPARATION I I M l r L U O 

Le nouvel an de l'automobile approche, 
et les Pros offrent des 

RABAIS-
CADEAUX ! 

Air conditionné 
Toit ouvrant 
Plaques d'immatriculation 
Taux d'intérêt réduit 
1 000 $ de rabais 
et bien d'autres choses! 

1987 a été une excellente année pour Nissan. 
C'est pourquoi nous vous invitons à venir célébrer avec nous. 

JUSQU'AU 30 OCTOBRE 
Venez profiter de rabais spectaculaires 

sur tous nos modèles 87. On négocie et on fête. 

Les rabais-cadeaux 
sont dans les autos ! 

Rien n'est laissé au hasard! 
Il y a un des rabais-cadeaux dans 
chaque véhicule, certains valant 

jusqu'à 3 000 $. Il vous sera présenté 
avant la signature du contrat. 

C'est la façon des Pros de remercier  
leurs clients. 

E2 NISSAN 

LES PROS NISSAN DU GRAND MONTRÉAL 
LABEUE NISSAN 
IUINVIUE 
IIS, bool. Lcbelle 4 3 O - 4 I 2 0 

ALEXANDER NISSAN 
SUOUISDEIEHEMNNE 
4IM, chemin Gcwon 477-1444 

CH0MISEY NISSAN 
UVAL 
7465. bail. loMte 417-4400 
BELLEMARE NISSAN ITÉE ' 
MONtlEAl 
10305, ovenue toptneou 311-7710 

BROADWAY AUTOMOBILE LIEE 
LA SUIE 
7550, tue liccdwy 3 6 6 - 1 9 3 ! 

M U a AUTO INC. 
VAUDKEUIl 
900, boni. Honrood, route ]<? 
455-1434 

CITÉ NISSAN MONTRÉAL 
3500 « N S I , rue Jeon-lolon 739-3175 

CENTRE-VILLE NISSAN 
7015 ovtst, rui St*-CoriieriM 432-4477 

IAIILARGE0N NISSAN INC. 
LONGUEUIl 
760 m, rue SoinlChorle» 6 7 7 - 1 9 5 3 

GARAGE DUMOULIN ITÉE 
Soinr-f minois, UVAL 
8115, baul, Irvesçjt 645-7450 

FAIRVIEW NISSAN ITÉE 
P O I N T E - C L A I R E 
345. boul Brun i . , , 1 6 9 7 - 9 1 4 1 

AUTO GOUVERNEUR INC. 
UVAL 
1501. baul. in lourtniido 6 6 8 - 1 6 5 0 

MANOIR NISSAN INC. 
K E P E N 1 I G N Y 
725. boul. Irien 5 8 5 - 5 8 7 4 

MERCIER NISSAN INC. 
M E R C K ! 
55 oue i l . S t - J i o n - B o p i u t e 441-9541 

GARAGE MODEUUTO INC. 
P O I N I E - A U X I K E U B L E S 
12230 ni. nie Shitsraob 445-4544 

ST-EUSTACHE NISSAN ITÉE 
SAINT EUSTACHE 
801, bcul. Soute 4 7 7 - 8 4 4 6 

SMÉ0NARD NISSAN INC. 
S A I N U E 0 N A 8 D 
7770, rut Colbert 374-4421 

METRO NISSAN INC. 
UCHINE 

2125, tue Kohi Dome 434-7211 

8R0SSARD NISSAN INC. 
BROSSAKO 
9005 boul. Toufceriou 445-4111 

L'ENDROIT DES BONNES TRANSACTIONS 

C0USINEAU, 
GAB0URY 1 

À votre service 
depuis 31 ans 

I MERCURY 

LINCOLN 

S U E 

NOUVELLE 
GARANTIE 

DE SIX ANS 

10200, boul. Saint-Laurent, Montréal 384-4000 
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Les échecs 

m 
tir 

# 

J 
i 

Le duel Kasparov-Karpov 
pourrait donner lieu à 
plusieurs parties décisives 

J M N 

collaboration 
spéciale 

• A u ry thme 
o ù v o n t les 
choses, la 4e 
conf ronta t ion 
K a s p a r o v — 
Karpov pour­
ra i t p r o d u i r e 

.un n o m b r e a n o r m a l e m e n t 
élevé de parties décisives, et 
ce. au grand plaisir des ama­
t e u r s . E n e f f e t les d e u x 

loueurs ont déjà une victoire 
après seulement quatre par­
t i e s et à ce r y t h m e , l e u r 

-match pourrai t être le pre­
m i e r depuis 26 ans où la pro-
-por t ion des par t i es nu l l es 
n'excède pas 50%. Lors du 
m a t c h T a l - B o t v i n n i k d e 
1961 , ce dernier l'avait em­
porté par 13-8 avec seule­
ment six nulles (28.5%). 

•.. Depuis la Deux ième Guer­
re mondia le . 60% ( 2 2 5 / 3 7 1 ) 
des parties jouées en matches 
de championnat d u monde 
se sont soldées par des nu l ­
les. Lors de leur premier af­
frontement en 1984, Kaspa­
rov et Karpov avaient établi 
un record de tous les temps 
avec pas moins de 4 0 nulles 
en 48 parties (83.3%), surpas­
sant les huit nulles en dix 
p a r t i e s d u m a t c h L a s k e r -
Schlechter de 1910. À l ' in­
verse, le match Ste ini tz -Tchi -
gor ine de 1889 avait été un 
véritable carnage avec 16 ré­
sultats décisifs et une seule 
p a r t i e nul le , la toute d e r n i è ­
r e de ce match gagné 10.5 à 
6.5 par Steinitz. I l faut d i re 
q u ' à l ' é p o q u e l a d i è t e de 
gambit Evans et de défense 
Tchigor ine était peu propice 
au partage du point . Mais en 
t o u t e logique il semble bien 
que les nulles soient d 'abord 
le résultat d 'un équi l ibre des 
forces en présence. Dès 1927, 
A l e k h i n e et Capablanca se 
disputaient un match « à la 
m o d e r n e » avec 73% de nulles 
( 2 5 / 3 4 ) , no tamment grâce à 
l ' a b o n d a n t e u t i l i s a t i o n d u 
très solide gambit dame. 

À vrai d i re tout cela n'a 
que peu d' incidence sur l ' in­
térêt d 'un match et sur la 
qual i té de ses parties. Q u i se 
rappelle d u pourcentage de 
nulles(52%, 1 1 / 2 I ) d u match 
F ischer -Spassk i de 1 9 7 2 ? 
D'autant plus que plusieurs 
d e cel les-ci f u r e n t abso lu ­
ment superbes. 

Kasparov — Karpov 
4 e p a r t i e , d é b u t anglais 
t . c 4 C f 6 2 . C c 3 e 5 ( P a r 2 . . . e6 
Karpov aurait vraisemblable­
ment amené un gambit dame 
— 3. Cf3 d5 4. d4 — ou une 
défense N imzo- ind ienne — 
3. d4 Fb4 — contre laquelle 

"Kasparov a connu du succès 
"lors de leur match de 1986.) 
~ \ Cf3 Cc6 4 . g3 Fb4 5. Fg2 
jO-O 6. 0-0 e4 7. Cg5 Fxc3 8 . 
-bxc3 T e 8 9. f3 (Le pion cen­

tral no i r doit être é l im iné 
après quo i Kasparov espère 
fa ire valoir ses propres pions 
centraux ainsi que sa paire 
de fous.) ex f3 (Dans la 2e 
part ie Karpov avait innové 
avec le sacrifice 9... e3 , pre­
nant son adversaire par sur­
pr ise . D e v a n t la c e r t i t u d e 
d 'une amél iora t ion adverse, 
l ' e x - c h a m p i o n cho is i t une 
s u i t e c o n s e r v a t r i c e q u i le 
laissera néanmoins à court 
de l 'égalité.) 10 .Cx f3 D e 7 1 1 . 
e3 Ce5 12. Cd4! ( U n e ma­
noeuvre typique d u c h a m ­
pion d u m o n d e qui ne cra int 
jamais de sacrifier ses pions. 
Après 12... Cxc4 13. e4! d 6 
(... Cxe4? 14. T e l d 5 15. d3) 
14 , d3 Ce5 15. Fg5 Ced7 16. 
D d 2 (les Blancs ont un avan­
tage pos i t ionne! considéra­
ble.) C d 3 (L'échange d 'un ca­
valier qui a joué trois coups 
pour un fou encore sur sa 
case de départ mont re que 
les Noi rs sont déjà en d i f f i ­
c u l t é . ) 13 . D e 2 C x c l 1 4 . 
T a x c l d 6 15. T f 4 (Les Blancs 
o n t l ' i n i t i a t i v e à cause d e 
leur avance de d é v e l o p p e ­
ment et de la pression exer­
cée sur la colonne « f» . ) c6 
16. T c f l D e 5 17. D d 3 ! Fd7 
18. Cf5 Fxf5 (Forcé. La me­
nace était non seulement de 
prendre en dfa mais aussi 19. 
Ch6! Rf8 20 . T x f 6 ! gxf6 2 1 . 
D h 7 Fe6 22 . Tf5!! ) 19. T x f 5 
D e 6 20 . D d 4 T e 7 2 1 . D h 4 
(Menaçant 22 . T x f 6 ! gxf6 23 . 
T x f 6 De5 24 . Fh3 suivi de 
Ff5.) Cd7 22 . Fh3 C f8 23 . 
T 5 f 3 ! ( M e i l l e u r q u e 2 3 . 
T x f 7 ? D x f 7 24. T x f 7 T x f 7 et 
les N o i r s avec d e u x t o u r s 
pour la d a m e devraient s'en 
t irer . ) De5 24 . d 4 D e 4 25 . 
D x e 4 T x e 4 26 . T x f 7 T x e 3 
( L ' é q u i l i b r e m a t é r i e l est 
m a i n t e n u pour le m o m e n t 
mais le contrô le de la 7e ran­
gée par une tour b lanche va 
s'avérer décisif.) 27 . d5! T a e 8 
(Et non pas 27. . . Txc3? 28 . 
T x f 8 ! T x f 8 29 . Fe6.) 28 . T x b 7 
cxd5 29 . cxd5 T 6 e 2 ( O u 29. . . 
T x c 3 30 . T x a 7 avec avantage 
décisif blanc.) 30 . T f b l h 5 
3 1 . a 4 g 5 32 . Ff5 Rg7 33 . a5 
Rf6 34. Fd3 T x b 7 35. T x b 7 
T e 3 36. Fb5 T x c 3 37. T x a 7 
Cg6 38. T d 7 Cc5? (38. . . Re5 
offrai t sûrement une mei l ­
leure résistance. P. ex . : 39. 
a6 Rxd5 4 0 . a7 T a 3 4 1 . F f l 
Rc6 42 . T g 7 Ce5 4 3 . Fg2 d5 
44. T x g 5 Rd6 et n i 45 . T x h 5 
n i 45 . T g 7 ne semble suffi­
sant p o u r g a g n e r . D e f a i t 
après 38. . . Rc5 je ne vois pas 
de gain . Des lecteurs plus 
persp icaces p o u r r a i e n t - i l s 
nous écla irer?) 39. T x d 6 Rf5 
4 0 . a 6 T a 3 et i c i K a r p o v 
a b a n d o n n a sans r e p r e n d r e 
après l 'a journement. Le gain 
s'obtient s implement par 4 1 . 
T d 8 ! Re4 4 2 . d6 Cf3 43 . Rf2 
T a 2 4 4 . Fe2 Cd4 45 . T e 8 . 

Pensée d e la s e m a i n e 
« M o n a v a n t a g e sur mes 

concurrents est que ceux-ci 
d o i v e n t a f f r o n t e r S t e i n i t z 
mais pas m o i ! » — W . Stei­
ni tz . 

IMMOBILIER 
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H O T E L a v e c 2 b o r s , copoerté 200 
p e r s o n n e s , 12 c h a m b r e s p l u s 
l o o e m e n t , t e r r a i n d e 52,100 p i . Bon 
c h i f f r e d ' a f f a i r e s . Poss ib i l i té d e 
f i n a n c e m e n t , m l . l - ( 5M) -889 -S843 . 

H O T E L a v e c 2 b o r s , copoerté 200 
p e r s o n n e s , 12 c h a m b r e s p l u s 
l o o e m e n t , t e r r a i n d e 52,100 p i . Bon 
c h i f f r e d ' a f f a i r e s . Poss ib i l i té d e 
f i n a n c e m e n t , m l . l - ( 5M) -889 -S843 . 

j R E S T A U R A N T H O T E L a v e c 2 b o r s , copoerté 200 
p e r s o n n e s , 12 c h a m b r e s p l u s 
l o o e m e n t , t e r r a i n d e 52,100 p i . Bon 
c h i f f r e d ' a f f a i r e s . Poss ib i l i té d e 
f i n a n c e m e n t , m l . l - ( 5M) -889 -S843 . 

Secteur L a v a l , r e s t a u r a n t é t a b l i 
depu is 3 0 a n s , plus d e 52,000,000 
d e c h i f f r e d a t f a l r e s , t e r r o l n 
ISO.COOoi. cor . M i c h e l M o h e r ( 5 1 4 ) 
437-2125, Cen tu rv 21 M u l t l - P r o I n c 
c r t r . 

I M M E U B L E 2 e t o o e s , r e s t a u r o n t 
et bât isse. L o o e m e n t m o d e r n e 5' .-, 
t e r r a i n 14,000 p i c o r . M o n t r e a l . 
E c r i r e C P . 182, S t e - D o r o t h é e , H 7 X 
2 T 5 . 

Secteur L a v a l , r e s t a u r a n t é t a b l i 
depu is 3 0 a n s , plus d e 52,000,000 
d e c h i f f r e d a t f a l r e s , t e r r o l n 
ISO.COOoi. cor . M i c h e l M o h e r ( 5 1 4 ) 
437-2125, Cen tu rv 21 M u l t l - P r o I n c 
c r t r . 

I M M E U B L E 2 e t o o e s , r e s t a u r o n t 
et bât isse. L o o e m e n t m o d e r n e 5' .-, 
t e r r a i n 14,000 p i c o r . M o n t r e a l . 
E c r i r e C P . 182, S t e - D o r o t h é e , H 7 X 
2 T 5 . 

S A L O N d e c o i f f u r e , secteur c o m ­
m e r c i a l , L a b e l l e , C h o m e d e y . 
A p r e s 6 h : 6 2 2 - 4 4 7 1 . L I B R A I R I E P A P E T E R I E , Rlve-SUd. 

7 0 k m d e v u , é t a b l i e d e p u i s 20 
o n s . C e n t r e c o m m e r c i a l . L o v e r 
ra isonnab le . Cl ientele d e bib l iotne-
a u e s m u n . 2,000 p l . c a r . A f to l res : 
6 0 0 , 0 0 0 1 o n . R a i s o n : a u t r e c o m ­
m e r c e . P r o p : Jour , 9h à 18h: 6 5 8 -
5140. 

S A L O N d e c o i f f u r e , secteur c o m ­
m e r c i a l , L a b e l l e , C h o m e d e y . 
A p r e s 6 h : 6 2 2 - 4 4 7 1 . L I B R A I R I E P A P E T E R I E , Rlve-SUd. 

7 0 k m d e v u , é t a b l i e d e p u i s 20 
o n s . C e n t r e c o m m e r c i a l . L o v e r 
ra isonnab le . Cl ientele d e bib l iotne-
a u e s m u n . 2,000 p l . c a r . A f to l res : 
6 0 0 , 0 0 0 1 o n . R a i s o n : a u t r e c o m ­
m e r c e . P r o p : Jour , 9h à 18h: 6 5 8 -
5140. 

S A L O N D E C O I F F U R E c a u s e 
m o l o d i e . Sur r e n d e i - v o u s 381-3328. 

L I B R A I R I E P A P E T E R I E , Rlve-SUd. 
7 0 k m d e v u , é t a b l i e d e p u i s 20 
o n s . C e n t r e c o m m e r c i a l . L o v e r 
ra isonnab le . Cl ientele d e bib l iotne-
a u e s m u n . 2,000 p l . c a r . A f to l res : 
6 0 0 , 0 0 0 1 o n . R a i s o n : a u t r e c o m ­
m e r c e . P r o p : Jour , 9h à 18h: 6 5 8 -
5140. 

S A L O N D E C O I F F U R E d a m e , u n e 
personne o p è r e . R o n d e a u 277-3679. 
R e m a x L e Conna isseur c r t r 

M A G A S I N d e noix , bonbons , c h o -
coloter le , un des m e i l l e u r s e m p l a ­
c e m e n t s o M o n t r é a l . O p p o r t u n i t é 
pour p e r s o n n e s é r i e u s e , p r i x 
575,000. f i n a n c e m e n t b a n c a i r e si 
n é c e s s a i r e . M . O r o l e t 355-1521 

S T - H U B E R T 5757 , R o s e m o n t . 2 
e t o o e s l i b r e s , p o u r t o u s o e n r e s 
c o m m e r c e s . P r i v é . 276 .7140 . 

M A G A S I N d e noix , bonbons , c h o -
coloter le , un des m e i l l e u r s e m p l a ­
c e m e n t s o M o n t r é a l . O p p o r t u n i t é 
pour p e r s o n n e s é r i e u s e , p r i x 
575,000. f i n a n c e m e n t b a n c a i r e si 
n é c e s s a i r e . M . O r o l e t 355-1521 

ST H U B E R T : Buf fe t , b a r , r e s t a u ­
ron t , e x c e l l e n t ch i f f re , bel le sa l le , 
comptant r e a u i s I25OO0I . M u r l e l l e 
i . u m o m e , 6 7 8 - 3 1 5 0 R e M a x St 
H u b e r t Inc . C r t r 

M A N U F A C T U R E d a r m o i r e s é q u i ­
p é e e t m a i s o n o 3 l o o e n i e n t s , 
c a u s e m a l a d i e . 1-119-623-4644. 

ST H U B E R T : Buf fe t , b a r , r e s t a u ­
ron t , e x c e l l e n t ch i f f re , bel le sa l le , 
comptant r e a u i s I25OO0I . M u r l e l l e 
i . u m o m e , 6 7 8 - 3 1 5 0 R e M a x St 
H u b e r t Inc . C r t r 

M A N U F A C T U R E d a r m o i r e s é q u i ­
p é e e t m a i s o n o 3 l o o e n i e n t s , 
c a u s e m a l a d i e . 1-119-623-4644. 

T A B A G I E - d é p a n n e u r , cent re -v i l le , 
6 iours , 7h -19 t i , p r i x 5170,000 . , 
c o m p t a n t 5100,000, 570, P r e s i d e n t 
K e n n e d y 

M O T E L r e s t a u r a n t 6 0 un i tes , 
O o r v o l , o t t o l r e s 5750 ,000 , o r a n d 
t e r r a i n , p r i x d i s c u t a b l e . I m m o -
Q u e b e c c r t r 276 -7140 

T A B A G I E - d é p a n n e u r , cent re -v i l le , 
6 iours , 7h -19 t i , p r i x 5170,000 . , 
c o m p t a n t 5100,000, 570, P r e s i d e n t 
K e n n e d y 

M O T E L r e s t a u r a n t 6 0 un i tes , 
O o r v o l , o t t o l r e s 5750 ,000 , o r a n d 
t e r r a i n , p r i x d i s c u t a b l e . I m m o -
Q u e b e c c r t r 276 -7140 

V I E U X L O N G U E U I L : b u a n d e r i e , 
28 m o c h l n e s , bon chif fre d 'a f fa i re , 
b o n s e c t e u r . D e n i s L e c l o l r : 463 -
3 7 3 1 . 

R O Y A L L E P A G E , C o u r t i e r 

N E T T O Y A G E A S E C , bon ch i f f re 
d 'af fa ires, é tabl i depu is 25 a n s , bol l 
9 ' : ons . A p r e s 19h, 3 8 8 - 7 4 6 7 . 

V I E U X L O N G U E U I L : b u a n d e r i e , 
28 m o c h l n e s , bon chif fre d 'a f fa i re , 
b o n s e c t e u r . D e n i s L e c l o l r : 463 -
3 7 3 1 . 

R O Y A L L E P A G E , C o u r t i e r 
R E S T A U R A N T c o t é , s o n d w i c h e -
r i e . situe e n l o c e C E G E P v i e u x 
M r l 12,000 étudiants . A louer m e c 
ou sons option d 'acha t . 2 2505 par 
m o i s tout c o m p r i s . 8 4 5 - 4 3 5 9 

V I E U X L O N G U E U I L : b u a n d e r i e , 
28 m o c h l n e s , bon chif fre d 'a f fa i re , 
b o n s e c t e u r . D e n i s L e c l o l r : 463 -
3 7 3 1 . 

R O Y A L L E P A G E , C o u r t i e r 
R E S T A U R A N T c o t é , s o n d w i c h e -
r i e . situe e n l o c e C E G E P v i e u x 
M r l 12,000 étudiants . A louer m e c 
ou sons option d 'acha t . 2 2505 par 
m o i s tout c o m p r i s . 8 4 5 - 4 3 5 9 

V I L L E M E R C I E R , b u n g a l o w 10 
p i e c e s l a m i l l e d ' a c c u e i l , r e v e n u 
S48,9uo par o n , établ i depuis 3 ons , 
5175,000, 6 2 2 - 3 8 9 1 , D e n i s e G a u ­
th ier , A b c o 2000 c o u r t i e r . 

R E S T A U R A N T fru i ts d e m e r e t 
s teak , 70 p laces, l icense c o m p l e t e , 
c o i n S h e r b r o o k e e t S t - O e n l s , 
ltS.OOO. A p r e s IMl 149 -6838 . 

V I L L E M E R C I E R , b u n g a l o w 10 
p i e c e s l a m i l l e d ' a c c u e i l , r e v e n u 
S48,9uo par o n , établ i depuis 3 ons , 
5175,000, 6 2 2 - 3 8 9 1 , D e n i s e G a u ­
th ier , A b c o 2000 c o u r t i e r . 

R E S T A U R A N T sur St -Denls , bonne 
p l a c e , pr ix nèooc lob le . 341-4184 . 

R E S T A U R A N T , bar 100 p l o c e s , 
v o l u m e 1400,000. par a n n é e . Bon 
b a i l , n o r d d e M o n t r e a l . Y v o n 
H o m e l , 8 4 9 - 2 8 8 l . l e P e r m a n e n t , 
c i f r . 
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R E S T A U R A N T sur St -Denls , bonne 
p l a c e , pr ix nèooc lob le . 341-4184 . 

R E S T A U R A N T , bar 100 p l o c e s , 
v o l u m e 1400,000. par a n n é e . Bon 
b a i l , n o r d d e M o n t r e a l . Y v o n 
H o m e l , 8 4 9 - 2 8 8 l . l e P e r m a n e n t , 
c i f r . 

A C H E T E R A I S o u b e r a e ou m o t e l 15 
unî tes et p lus , r e n t a b l e , C a n t o n s 
de Œ s l ou Lour ent i t les , 465-3462 

171 COMMERCES 
DEMANDÉS 

A V O N S p lus ieurs a c h e t e u r s pour 
d e p o n n e u r s . l m m o - Q u e b e c , c r t r , 
276-7140 . 

C A F E T E R I A d e c o m p o a n i e cosse-
croûte d e m o n d é e , S Iours, 352-1832. 

RECHERCHONS 
C O M M E R C E S E T E N T R E P R I S E S 

V E N T E - A C H A T - L O C A T I O N 
F a i t e s a p p e l à d e s spécia l is tes . P. 
Jovo i , D i r e c t e u r . 

REMAX CENTRAL 
842-7044 

I M M O B I L I E R 

180 ESPACES 
COMMERCIAUX 

INDUSTRIELS A LOUER 

A B A S P R I X , M O N T R E A L 
800 o 4 000 p l . car . , bé ton , o ic leurs , 
550 volts. P o u r fout usage . 270-4077, 
337 -0702 . 

A LAVAL 
Porc Industr ie l , nouve l le construc­
t ion, espaces 4,000 à 16,000 pl ca r . 
O c c u p a t i o n I m m e d i a t e , 629-0400. 

À LOUER 
Local commercia l 
avec entrepôt, 10600 
pi car. situé sur une 
artère majeure. 
502, Roland Therrien 

Longueur! 

679-4844 
8 3 U 7 M I I I 

180 ESPACES 
COMMERCIAUX, 

INDUSTRIELS A LOUER 

2 m o i s g r a t u i t , local c o m m e r c i a l 
e n t i è r e m e n t r é n o v é 3 3 3 9 S te -
C o t h e r l n e , e s t , 6 5 0 p l . c a , 
6 5 0 5 m o i s , 5J1 -S497 . 

A P R O X I M I T E c e n t r e - v i l l e , local 
c o m m e r c i a l 7 , 0 0 0 p l c a r . d e l à 
a m é n a g e , p o u r b u r e o u , I d e o l 
m é d e c i n o u a v o c a t . L i b r e I m m é ­
d i a t e m e n t . S t a t i o n n e m e n t . R a y ­
m o n d N o r m a n d l n 253-3858 . Ht • 
M o x S u p é f l e u r l n c crfr 

A S T L E O N A R D , 3360 à 14,400' 
cor . , o 53.95. " d o c L e v e l e t d r i v e 
I n " , neuf , l i b r e . 326-4432 , 648-9495 

A : P i e l X - M o n s e l e t , tous s e r v i c e » . 

2 m o i s g a r t u i t s 
3 3 1 - 7 7 3 9 , 331 -5291 

A T E L i E R - i o t t , b u r e a u p r é s s t a d e , 
300-1,300 p l c o r . 577-3554,352-6244. 

B E L A N G E R E S T 4220 , c o m m e r c e 
ou b u r e a u , 7 0 0 p l c a r . Possibi l i té 
g a r a g e . 3 8 2 - 7 9 6 6 . 

B O U C H E R V I L L E , locaux Indus ­
t r i e ls n e u f s , 1.000, 1.800. 3,600 p l 
cor . e t p lus , d isponib les I m m é d i a ­
t e m e n t , 3 8 6 - 9 1 8 9 . 

B U R E A U , m o g o s i n , ed i f ice neuf . 
9199 S t - L a u r e n t , 728 -8871 

C E N T R E - V I L L E , r u e N o t r e - O o m e 
O . , 7000 p l c a r . , t r è s b i e n si tue, 
pour e n t r e p r i s e o u profess ionne l . 
J .P. D o l l a l r e 6 6 1 - 5 4 5 7 . 

C E N T R E - V I L L E , e s p a c e pour b u ­
r e a u ou p r o f e s s i o n n e l , e n v i r o n 1 
000 p l cor . , 5 7 3 - 4 5 6 ) , 347 -4140 

D E M A I S O N N E U V E E S T p r è s 
P l a c e D u p u l s , 450 -4 ,000 p l . c a r , 
r é n o v é . « 3 9 - 0 0 0 7 , a p r è s l » h 937 -
0411 

D E C A R I E 5605 , e s p a c e c o m m e r ­
c ia l neuf à l o u e r . P o u r rense igne ­
m e n t s c o m m u n l a u e r a u 345-1340 
( l o u r ) , 497 -7577 (so i r ) 

D E U X s p a c i e u x locoux c o m m e r ­
c i a u x , r u e J e o n - T a l o n , 253-2000. 

E M M E N A G E Z I m m é d i a t e m e n t , 5 
560 p l . c o . , r u e A l f r e d p r è s P o r k -
w a y , 1 500 p l . c a . b u r e a u x . 2 auols 
d ' e m b o r a u e m e n t , p la fond d e 18', 
g i c l e u r s . 9 3 1 - 9 7 7 4 . 

E S P A C E I N D U S T R I E L U N I Q U E 
5 M I N U T E S D U C E N T R E V I L L E 
50,000 p l .co . pour us ine , e n t r e p o t , 
b u r e a u x . D e s i g n e t cons t ruc t ion 
e x c e p t i o n n e l l e s . 
• Sons c o l o n n e s 
- P l a f o n d s 16 p i . 
- B é t o n 
- F e n ê t r e s sur 7 c o t e s 
• L i v r a i s o n r e c e p t i o n 
• T a u x a b o r d a b l e s à p a r t i r d e 
52 .95 p l . c a 
- D ispon ib les I m m é d i a t e m e n t 
- P o s s i b i l i t é d e d i v i s i o n s . 

I M M . F L A M O N T I N C C R T R 
T H E R E S E C H A T E A U N E U F 284-
9118 . 

E S P A C E P O U R R E S T A U R A N T 
S i t u é d a n s u n n o u v e a u c e n t r e 
c o m m e r c i a l e t p r o f e s s i o n n e l à 
L a v o l . D isponib i l i té d 'env i ron 6,000 
p l . c a r . S I T E E X C E P T I O N N E L . 
I n l o r m o t i o n s 6 8 2 - 1 5 8 4 

I M M E U B L E o louer , e n t i è r e m e n t 
v a c a n t ( b a i l l o n g t e r m e ) o u à 
v e n d r e , locat ion d e cho ix , r u e S t . 
M o r e , M o n t r é a l , sor t ie G u y . C o m ­
m u n i q u e z a u 631*1703 ou 631-1794 

L A C O U R D U R O I 
R u e S t e - C a t h e r i n e , e n t r e d e l a 
M o n t a g n e et D r u m m o n d . M a g a ­
sins, b u r e a u x , res tauran ts à louer . 
L o c a t i o n s d i s p o n i b l e s p o u r f r a n ­
ch ises . 282 -0141 

L A U R E N T I E N b o u l e v a r d , local 800 
pl c o r . , b a s . 270 -3733 . . 

L A U R I E R S t - U r b a l n , 1er e t o o e , 
r é n o v é , l i b r e , J U 0 0 . 273 0852 

L A V A L , a u t o r o u t e 440 , sa l les d e 
m o n t r e 1,400 e t 2 ,230 p l . ca r . , 
loyers ra isonnab les . Jour 688-7310, 
soir 4 8 4 - 0 6 5 0 . 

L A V A L , p r è s autoroutes 25 et 440, 
e m p l a c e m e n t d e cho ix , N E U F S , 
b a n n e s condi t ions , 1800 à S4GJ0 p l 
c o r . Inf. J P . o a l l o l r e 6 6 1 - 5 4 5 7 . 

180 ESPACES 
COMMERCIAUX, 

INDUSTRIELS A LOUER 

L O C A L 6 louer o u 2515 h o l t , 3,510 
p l c a r . 7 2 5 - 9 8 2 1 . 

L O C A L à sous- louer (7.700 p l cor . ) 
pett t c e n t r e d o c h a t s d e 10 m o o p -
sins 6 7 bout . S t - E l i e o r O . . p r è s 
b o u l . dès L o u r e n t l d e s 6 V i m o n t . 
5 1 / 1 0 m o i s tout c o m p r i s . M . G l -
r o u x 773-8155 , -

L O C A U X c o m m e r c l o u i e t Indus­
tr iels à louer , s e c t e u r R o s e m o n t , 
S'adresser à 802O l i e a v e M o n t ­
rea l . 728-3653 . 

L O C A U X Indus t r ie ls e t c o m m e r ­
c iaux d louer, à St -Eustoche , 1,000 
a 30,000 p l c a r , 472-150? lour , 430-
6088 soir . 

L O N G U E U t L , L O C A U X I N D U S ­
T R I E L S , d e 2 ,600 p l x o . a v e c 2 
p o r t e s d e 14 x 14'. r u e L a b o d l e , 
porc Industr ie l , Longueut l . Int . 468-
9333 ou 6 5 5 - 6 6 0 4 . 

O U E S T d e M i l , 3 ,013 p l . c a r , 500 
p l . c o r . pour b u r e a u , 2,500 p l . c a r . 
pour Indust r ie l . T r è s b i e n s i tué . 
Près cent re -v i l l e e t ponts. C h a u f f e , 
ec lo l rè . C o m m o d i t é s Industr ie l les . 
55.pl. c o r . L i b r e I m m é d i a t e m e n t . 
6 4 1 - 0 3 9 1 . 

p A P I N E AU 6 7 6 6 , b u r e a u p r o f e s ­
sionnel o u c o m m e r c e , 729 -5115 . 

PLACE LAFONTAINE 
2110 E S T S H E R B R O O K E 

Au c a r r e f o u r d e s r u e s S h e r b r o o k e 
e t p e l o r l m l e r , é d i f i c e m o d e r n e , 
fenêt res p a n o r a m i q u e s , 4 a s c e n ­
s e u r s r a p i d e s , s t a t i o n n e m e n t I n ­
t é r i e u r e t e x t é r i e u r d ispon ib les , 
625 à 2 0 0 0 p .c . 513 .50 l e p . c 
Incluant n o t a m m e n t : c l imat isa t ion 
c e n f r o l e . c h o u f f o g e , c o n s o m m a ­
t ion d ' é l e c t r i c i t é , n e t t o v o o e d e 
nuit , s tores v e r t i c a u x , a m é n a g e ­
m e n t , e t s u b d i v i s i o n s e l o n v o s 
b e s o l n s . F l n l l l o n ( t a p i s , p e i n t u r e 
e tc ) . 

521 -3071 

R . D . P . b â t i s s e c o m m e r c i a l e à 
louer , espace b u r e a u x , cour , g o -
r o g e 3 p o r t e s , 2,000 p l ca r . , Idea l 
pour e n t r e p r i s e d e t r o n s p o r t . 644-
2255. 

R O S E M O N T , a louer e s p o c e c o m ­
m e r c i a l e n v i r o n 3 / 0 0 p l cor . Idéal 
pour r e s t a u r o n t . R . For t ln l o u E. 
Contor in l . L e s I m m , S e - V e n d e Inc . 
Cour t . 5 9 3 - 1 9 3 3 . 

RUE ST-UURENT 
P r è s L a u r i e r . F o u t v o i r • s u p e r b e 
local r é n o v é . l , 500p l . c a r . , 3 n i ­
v e a u x c l i m a t i s e s . I d é a l b o u t i a u e 
spéclo l lsèe . 1 5 l p l . c o r . , 776 -2553 
l u n d i v e n d r e d l . 

S T - D E N t S p r è s L a u r i e r , 1 e t 2 e 
e toge , 1,275' c a r . , l ib res . 770-3733 

S T - D E M 5 C O I N O U L U T H , local 
Idéa l p o u r v i d é o , 4 1 4 - 3 6 9 1 

S T - H E N R I , a l o u e r 3 ,500 p l c a r . , 
o l r c l i m a t i s é . 7 3 1 - 3 4 4 6 . 

S T - L E O N A R D c o m p l e x e L e B a r o n , 
à sous-louer 6e é t a g e , 1,000 p l . c a r . 
se t e r m o l n e 31 /12 ,88 . 255-7227 

S T - L E O N A R D 
11,000 A 55 ,000 P l C A R . 

bâtisse d é t a c h é e à l o u e r , 2 0 p l d e 
h a u t , q u a i d e d é c h a r g e m e n t , 
b u r e o u c l i m a t i s é , m o d e r n e . 53,50 
n e t . C h a r l e s 3 2 8 - 2 7 7 7 . 

S T - U R B A 1 N 6600 o n g l e B e o u b l e n , 
e s p o c e I n d u b u r e a u x , s a l l e d e 
m o n t r e , e n t r e p ô t e t o u m o n u f o c . 
t u r e . 9 1 0 0 p l ca r . In format ions: 149-
4185. 

S T E - A D E L E , n o u v e o u c e n t r e c o m ­
m e r c i a l , s h e e x c e p t i o n n e l , Inter ­
section r o u l e s 117 e t M o r l n , 229-
6773 , 229-7571 

V I L L E d e C a r l g n a n , 5 0 x 2 4 , 5 3 2 5 
p a r m o i s , 447 -1899 . 

Constr 
mam 
a c t i o n d e h a u t e q u a i 

v i t r ine pour sol le d e m o n t r e , 7 800 
à 20 000 p l . c o r . , 2 0 ' h a u t , a v e c 
toutes c o m m o d i t é s , p r ê t n o v e m -

363 -9037 D r e . 3 6 7 - 5 0 7 2 o u : 

LE I B O U L E V A R D 
3750. MÉTROPOLITAIN EST 

BUREAUX À LOUER 
• Editice moderne avec lenétres panoramiques. 
• 2 ascenseurs 
• 0ispontbies:625a40000pi'cai 3 
• Cie en main, tout compris t 
PRIX INCLUANT NOTAMMENT: r, 
• Climatisation centrale, chauffage s 

• Consommation a électricité 
• Aménagement et suodivision selon vos besoin^ 
• Nettoyage de nuit, stores verticaux 
• Finition (tapis, oemture. etc.) 

. 521-3071 729-552* 

i l 
NOUVEAU CENTRE 

COMMERCIAL 

PLACE BELGRADE 
LAVAL 

I G A E T 2 0 a u t r e s m a g a s i n s d e 

500 à 2000 pieds carrés 
Occupation immédiate 

Pour renseignements, prière d'appeler 

GREENALKO INC. 
483-1470 

M . R O B E R T I N Y 

r.;,* • i ne 

182 COMMERCES 
A LOUER 

T A X I A - i l à l o u e r R e l i a n t 14 
é c o n o m e , " s i n g l e " , 7 2 1 - 1 8 9 0 . 

184 ENTREPÔTS 
A LOUER 

A B A S P R I X entreposons m e u b l e s . 
e t c . à pa r t i r d e 5 3 l m o l s , 937-9492 

A B R O S S A R D s u r T a s c h e r e a u , 
e n t r e p o t 3000 p l car . , u n b u r e o u , 
p o r t e 10 p l , Ideol pour distr ibut ion, 
6 7 6 - 4 1 4 2 . 

A l E N T R E P O S A G E , sa isonn ier , 
ou to , b a t e a u , m o t o , e t c _ 3 J 2 - 4 6 6 0 . 

18S ENTREPOSAGE 

A B A S P R I X e n t r e p o s o n s : a u t o s , 
c a m i o n s , b a t e a u x , rou lot tes , m e u -
bles e tc . . A p p e l e r 9 3 7 - 9 4 9 ) 

C H E Z L u c l a n l o n o la p l a c e qu ' i l 
v o u s f a u t p o u r r e m i s e r v o t r e 
v o i t u r e p o u r l ' h i v e r , d o n s u n 
e n t r e p o t o t e m p é r a t u r e c o n t r ô l é e . 
P o u r r e n s e l o n e m e n t s , a p p e l e r 
M l r k o o u C h a r l e s 3 4 0 - 1 3 4 4 . 

D E M I s s o l L a u r i e r S t - M I c h e l 
15x18 565, e n t r e p o s o a e , 523-1052 

D E M I sous-sol 12x17 1 6 5 , 6 x 9 5 3 5 , 
e n t r e p o s o a e , 337 -5082 

18S ENTREPOSAGE 

E N T R E P O S A G E 
M o d e r n e et s é c u r i t a i r e , à p a r t i r 
d e 530 p a r m o t s . 

D é m e n o t t m e n l M IL E i p r e s s 
334 5 7 1 7 

E N T R E P O S A G E d e m o t o : 
Super M o t o M h . , 252-7815. 

P A R C L A F O N T A I N E , M O T O , A U ­
T O , sécur i ta i re , 5 2 6 4 7 1 1 , 4 8 4 - 3 6 9 3 

186 BUREAUX 
À LOUER 

f S T - H U B E R T , e e o u b l e n . B u r e a u , 
récept ionniste . 1 6 0 i m o i s . 2 7 0 - 6 3 » ! , 

A B R O S S A R D , sur T a s c h e r e o u , 3 
b u r e a u x f e r m é s , 1000 p l c o r . 
s u b d i v i s i b l e , outobus, Idéal p o u r 
p ro fess ionne l , 6 7 6 - 4 1 4 2 . 

A L A P L A Z A S T - H U B E R T 
b u r e o u 600 pl c a r . d iv isé , c h a u f f é , 
Te é t a p e , l i b r e . 731 .3660 . 

A L O U E R , b u r e a u x p o u r p r o f e s ­
s i o n n e l s . S t - J o s e p h e t S t - D e n l s 
2 8 1 - 5 9 9 9 , 932 -7333 . 

A M T L - N O R D , H . - B o u r a s s a J e o n -
M e u n i e r . C e n t r e p o u r pro fess ion-
nets o u a u t r e s . 1er nov . 329 -0595 . 

A PARTAGER 
E s p a c e d e b u r e a u , a v e c s e r v i c e 
d e s e c r é t a r i a t , t é l é p h o n e , é l e c t r i ­
c i t é . 253 -2287 A n d r e 

186 BUREAUX A LOUER 

A - 1 S E A U b u r e a u , m é t r o J e a n -
T o l o n , 3 'A p i è c e s + sal le d 'a t tente 
et s t a t i o n n e m e n t 5 6 2 5 c h o u t f è , 
e c l o l r t 3 8 4 - 2 1 2 3 , soir 665 -2023 

A , C a r r é St -Louis , m e t r o Sherbroo -
k e , 7 0 0 à 3,000 p l c a r , d isponib le , 
l o v e r r a i s o n n a b l e . 8 4 3 - 0 1 2 6 

A : P i e I X - M o n s e l e t , t o u s s e r v i c e s . 

2 m o i s g a r t u i t s 
3 3 1 - 7 7 3 9 , 331-5291  

A H O N T S I C , p r é » m é t r o H e n r i -
B o u r o s s a , b u r e a u 750 p l c a r . J ' / i , 
Idéa l p o u r pro fess ionne l , 319 -8111 . 

A H U H T 5 4 C H e n r l - B o u r o s s a et C h . 
C o l o m b , 3 s u p e r b e s b u r e a u x p r o ­
f e s s i o n n e l s , 4V : o u 8 0 0 p l c o r 
c h o c u n , d é c o r e e t pe in t , o f f re p o u r 
2 s e m . ; 2 m o i s g r a t u i t s , 5435 non 
c h o u f f e . J o u r 3 J M W 7 J  

A T T E N T I O N I I m m e u b l e à b u -
r e o u x m o d e r n e , fous les s e r v i c e s . 
sHue P l a i o S t - H u b e r t m é t r o J e o n -
T o l o n . D e 500 p l c a r . a 7 ,000 pt 
c a r . (1 e t o o e c o m p l e t ) . T a r i f s c l é 
e n m o i n c o n c u r r e n t i e l s . 773-2333 

AU CENTRE PROFESSIONNEL 
STETHERtNE EST 

P o u r b u r e a u x e t c o m m e r c e s , 
e s p o c e à louer e n c o r e d lsponb l le , 
71,000 p l c o r . dons éd i f i ce neu f e n 
b é t o n e t v e r r e . 3 8 9 0 à 3 * 1 0 S t e -
C a t h e r i n e es t , 327 -3027 , 728 -4725 . 

A V E . d e l 'Eglise espoce d e b u r e o u , 
1000 0 15,000 p l c o r , 483 -5440 . 

B E A U S 4 E N e t 15e, f o c e C é g e p , 600 
p l c o r , 5350 . 7 2 8 - 7 0 4 3 , 279-2108 

B O U L . S T - J O S E P H E . 1500 p l c a r , 
d i v i s i b l e , r - d - c , m é t r o , 5 2 7 - 8 4 9 7 . 

B O U L S T - J O S E P H , 1,700 p l . c a r . , 
c h o u t f è , é c l a i r é , e q u i p , b u r e o u . 
A p r è s l l h , 8 4 5 - 7 7 6 0 . 

BROSSARD 
A l ' In tér ieur d 'un c e n t r e c o m m e r ­
c i a l , 720 et 1,200 p l . cor . disponibles 
I m m é d i a t e m e n t . C . C h a r e s t 323 -
7 7 1 0 . 

B U R E A U à l o u e r , 3 5 1 0 p l . co r . 
M o d i f i c a t i o n s e l o n v o s s p é c i f i c a ­
t ions. I T i p l . c a r . 2515 Ho l t o u 725-
9 8 2 8 

B U R E A U X A L O U E R 
Co in S t -Oen ls e t J e o n - T a l o n . P r é s 
m é t r o J e a n - T a l o n . C h o u t f è e t 
c l i m a t i s é . 2e e t 3e e t o o e : 1,450 p l 
c o r . c h o c u n . 3 2 4 - 7 0 5 4 . 

BUREAUX MEUBLES 
L ' a d r e s s e I d é a l e , 1200 M c G I I I 
C o l l è o e . R é c e p t i o n n i s t e , S e c r é t a ­
r i a t , T e l e x , F o x , Sol les d e confé ­
r e n c e s . E x e c u - C e n t r e 393 -1100 

BUREAUX 
DE PRESTIGE 

POUR 
PROFESSIONNELS 

• À partir de 7 0 0 pi 
car. 

• l'angle des boul. 
Chomedey et N o ­
tre-Dame, à Laval 

• 3 mois gratuits 

514-682-1584 
•33302 - 1 1 K 

1130 SHERBROOKE 
OUEST -

COIN STANLEY 
O C C U P A T I O N 

I M M E D I A T E 
• tout meublé 
• bureau privé 
• salle de 

conférences 
• service 

téléphonique 
Fax 

• photocopies, 
secrétariat 

• stationnement 
intérieur 

287-1655 
8 3 M 7 H I K 

PAPINEAU-SAUVÈ 
• Construction neuve 

en béton. 
• Occupation 1er 

Janvier 1988. 
• De 1 000 è 100 000 

pi car. 
• Chauffage. 
• Gicleurs. 
• Troie (3) 

ascenseurs. 
• Stationnement 

intérieur et 
extérieur. 
Loyer de base 
5,40$ le pi car. 

Pour informations: 
737-2268 

S12S0I - R ItB 

P L A C E IE CORBUSIER 

CLINIQUE MEDICALE 
( 

SALLE 0 URGENCE 

ESPACES 
À LOUER 

OPTOMÉTRISTES 
DEKTUR0L0GISTES 

MÉDECINS GENERALISES... 

•Occupation mars 88* 

tDÛ. bocH. Dwr.eOei 

L n s j 
(514)652-1584 

GROUPE 

MRGIS 
133 303 - • I tS 

186 BUREAUX A LOUER 

B U R E A U X : 3»Dû' c o r , p o u v a n t 
ê t r e s u b s i d i s e s , o l r c o n d i t i o n n é . 
A u s s i 1,334 p l c a r . o u m o i n s . 
S t a t t o n n t m e n t g r a t u i t . P i e I X e t 
J e o n - T o l o n . M . L o u z o n , 721-1343. 

C A R T I E R V r L L E b u r e a u p r i v é 
a v e c s e r v i c e d e s e c r é t a r i a t , I d é a l 
p o u r p r o f e s s i o n n e l , 3 3 4 4 1 4 0 . 

C E N T R E P R O m S K W N E L , 7077 
B e o u b l e n co in G a l e r i e s d ' A n l o u . 
S u p e r b e s b u r e a u x , 6.SO0 p l . c o . 
R e f - d e - c h o u s s e e . 2 5 4 . 7 6 2 4 . 

CENTRE-VILLE 
B u r e a u x à l o u e r , f in i t ion o v o t r e 
c h o i x , a s c e n s e u r , o l r c l l m c t t s è , 
n o u v e l l e c o n s t r u c t i o n . 

483-5440 
CENTRE VILLE 

Edi f ice stvle v i c t o r i e n , 3 1 M pl c o r . 
P r o p r i é t é s A t w o d e « f - 7 6 2 1 . 

C L I N I Q U E d e n t a i r e é q u i p é , m o -
d e r n e , b a i l r a i s o n n a b l e . 482-4445. 

C O T E D C S N E I G E S , 5 0 0 à 3,795 
p l . c o r r é s . C h o u f f é , o l r c l i m a t i s é , 
s t a t i o n n e m e n t Inc lus . A q u e l q u e s 
m i n u t e s d u c e n t r e - v i l l e . 737-7560 . 

E D I F I C E L A P A T R E , 180 S t e -
C A m e r l n e es t , 2 0 0 0 p l cor . , p e n ­
t h o u s e , 1 » , 5 2 6 - 5 W 

F A C E m é t r o H e n r l - B o u r a s s o , 1760 
p l c o r , t r è s é c l a i r é . 3 1 9 4 4 6 1 

D E A L p o u r pro fess ionne l , St -Denls 
c o i n S h e r b r o o k e , 1872 p l c o r . 
beoucouo d ' a v o n t o o e s . tout Inclus, 
1 m o i s g r a t u i t . Inf.: 2 8 8 - 1 6 8 1 . 

L A C O U R D U R O I 
R u e S t e - C a t h e r i n e , e n t r e d e l a 
M o n t o g n e et D r u m m o n d . M o o o -
slns, b u r e o u x , r e s t a u r a n t s à louer, 
l o c a t i o n s d ispon ib les p o u r f r a n ­
ch ises . 282-0141 

M E T R O B E R R I p r e s t i g i e u x 3 é t a ­
ges , c o m p l e t o u : 1er J 5 2 5 , 2 e 5675, 
loft 5500 . N o n c h a u f f é s . 678 -1204 

M O N T - R O Y A L O . coin E s p k m o d e , 
1200 p l c o r . c h a u f f é , f o c e p a r c , 
I m m é d i a t . S77S^nois . 931-9274 . 

M T L - N O R D , H . - B o u r a s s a . 6 0 0 à 
3,000' c a r , c l i m a t i s é s , é t e v o t e u r . 
M o i s g r a t u i t n è o o c l o b l e . 497-9185 

O U T R E M O N T , " L e S q u a r e B e r ­
n a r d " , 1217 B e r n a r d O . c o i n 
B l o o m f l e l d , 2 7 1 - 4 2 5 0 , 935 -3103 . 

O U T R E M O N T , V o n H o r n e p r é s 
m é t r o , pour profess ionnel , 277.5096 

P A R K A V E e t L o u r l e r , 1,450 p l c o r , 
2e e t o o e , 279 -3395 

PLACE VILLE MARIE 
b u r e a u x m e u b l é s à l o u e r , s e c r é ­
t a r i a t , t é l e x , f o x , e t c . 866 -0232 . 

PRES METRO GUY 
E s p a c e à b u r e a u d i s p o n i b l e , 5 5 0 
pi c o r . 

932-5341 

PRINCE ARTHURST-LAURENT 
Locat ion s u p e r b e , p r é s d u c e n t r e -
v i l l e , m é t r o . B u r e o u x , sol les d e 
m o n t r e e t a t e l i e r s n o u v e l l e m e n t 
d é c o r é s , b e a u c o u p d e f e n ê t r e s , 
b é t o n , g i c l e u r s , o m é n o g é s se lon 
v o s b e s o i n s , 300 à 2,000 p l . c o r . 
I m m é d i a t e m e n t . E x c e l l e n t e v a ­
leur . A p p e l e r o u l o u r t f h u l 843-3712. 

P R O F E S S I O N N E L a v o c a t , no to i re , 
consultant , c a , e t c 400 à 4,700 p l . 
c a r . d iv is ion , c o i n P l o c e d ' A r m e s 
e t P o l o l s d e J u s t i c e , 225 N o t r e -
D o m e ouest , 849-33S8, soir r é p o n ­
d e u r 284-1932 

R I M O U S K I C E N T R E - V I L L E 2 600 
p l cor . , I m m e u b l e d e prest ige . M r l : 
341 -3989 

R O S E M O N T , I d é a l p o u r p r o f e s ­
s ionnel , 500 p l c o r . d o n s c l in ique 
m é d i c a l e e t d e n t a i r e , 663 -7238 . 
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SHERBROOKE EST 3520 
L o c a l d e p r e r t l o e , I d é a l c e n t r e 
d 'occeui l ou b u r e o u d e profession-
nel , 4,000 pl car ou r. de ch. 4 3,000 
p l c a r . a u sous-sol . 527 -5789 . 

S H E R B R O O K E E T S T - D E N t S , 
2 ,200 pi ca r . , f e n ê t r e s « t pu i ts d e 
l u m i è r e , e n t r é e p r i v é e , S i le p l car . 
c h o u t f è . 845-5588 o u 9S9i9276.-

SHERBROOKE 
L e 1851 S h e r b r o o k e e s t , p r é s d u 
p a r c La fon to lne , 200 a 1600 p l c a r . 
a m é n a g é , I f c r e . d o n s éd i f ice m o ­
d e r n e , ba i l toirf c o m p r i s , s tat ion­
n e m e n t , a d m i n i s t r a t i o n s u r p l a c e . 

527-8789 
S H E R B R O O K E - S t - D e n i s , local 
1,000 p l c o r , o u m o i n s , 9 3 7 - 8 7 3 8 . 

S O M E R L E D et C a v e n d i s h , b u r e o u 
m o d e r n e , é l e c t r i c i t é , c h o u t f o g e . 
o l r c l i m a t i s é Inclus. 475 p l c a r . e f 
8 5 0 p l c o r . d ispon ib les . I n f o r m e ­
rions 849-4185 . 

S T - D E N H , b u r e o u r é n o v é . 850 p l 
c o r , l o v e r r o t s o n n o b l e , 484 .3693 . 

S T - D E M S , 1150 p l c o r , b i e n s i tué , 
s t a t i o n n e m e n t , r é n o v é , a c c è s m é ­
t r o , a i r c l i m a t i s é , l i b re I m m é d i a ­
t e m e n t . 9 3 1 - 9 2 7 4 . 

S T - L E O N A R D , b o u t . L o n g e t l e r , 
b u r e o u x m o d e r n e s p o u r p r o f e s ­
sionnels. A i r c l i m a t i s é , c h o u f f o g e 
e t é l e c t r i c i t é Inc lus . 880 p l cor . , 
2400 p l c o r . d isponib les . I n f o r m a ­
t ions: 849 -4185 . 

V I E U X M O N T R E A L 
E s p a c e à l o u e r . 8 4 5 - 6 2 2 1 . 

V I E U X M O N T R E A L , 500 à 2500 pl 
c o r . d isponib le , S U le p l c a r . tout 
compr is.Du lundi o u v e n d r e d i : 8 * 1 -
4919 . 

V I L L E S T - L A U R E N T : b u r e a u pour 
pro fess ionne l e n t r e 200 t l M M pt 
car . , é d i f i c e neu f . 7 4 8 . 9 6 2 1 

VILLE ST-LAURENT 
B u r e a u chouf fé , c l imat isé , 289 p.c. 
S 3 7 S m o l s , Inf: 748-6904 e n t r e 9 h 
e t 5h s u r s e m a i n e . 
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A G f i A M B Y , P i a i a G r a n b v , 1 / 5 0 
p l ca r . , pour v ê t e m e n t s d ' h o m m e s 
e t spor t o u t i s s u , e t c 488 -6033 . 

A V E . d e L ' E g l i s e , m o g o s l n s 6 
louer , 1500 à 5000 p l cor . , 483-5440 

B A T I M E N T c o m m e r c i a l , g i c l e u r s 
a u t o m a t i q u e s . P l e i n c e n t r e q u a r ­
t i e r d ' a f f a i r e s . O c c a s i o n e x c e p ­
t i o n n e l l e . L i b r e 1er l o n v l e r . Soir: 
489 -9686 

BROSSARD 
P t o i a G r o n d e - A I / é e . c e n t r e f r é s 
o c h a l o n d è . L o c o u x 670 à 1,200 p l . 
c a r . , t r è s b o n c h o i x , d ispon ib les 
I m m é d i a t e m e n t . C C h a r e s t 3 2 3 -
7 7 1 0 . 

C O I N F l e u r v E . , b o n si te , 925V, 
l m m é d i o t t m e n t . 7 4 4 ^ 0 1 0 , 7 4 7 . 6 8 9 2 

O E C A R l E Q u e e n M a r y , s u p e r b e 
l o c a t i o n . 2 ,500 p l c a r . a v e c s /sol . 
L o v e r b a s . 4 8 1 - 1 0 6 0 . 

F L E U R Y E S T 3159 , 1 , 2 0 0 p l . C 0 . 
plus c a v e . S 8 5 0 . 2 7 4 - 0 5 1 1 , 7 4 4 - 6 6 6 0 . 

J E A N - T A L O N e t P i e I X , 1020' cor . 
a v e c sous -so l , S I 100. 254 -3915 . 

L A C O U R D U R O I 
R u e S t e - C a t h e r i n e , e n t r e d e l a 
M o n t a g n e e t D r u m m o n d . M o g a 
slns, b u r e o u x , r e s t a u r a n t s 6 louer 
L o c a t i o n s d ispon ib les p o u r t r a n 
ch lses . 282-0141 
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L O U V A I N o n g l e S t - L a u r e n t . m o ­
g o s i n n i v e a u r u e , 1000 p l c o r . 
c h o u t f o g e Inc lus . I n f o r m a t i o n s : 
149 -4185 . 

MAIL FERME 
VVOOLCO, PR0VIG0, ETC. 
E i o o c t p o u r m a g a s i n s de sport, 
de v e l e m e n t i . de j e a n s , e lec t ro -
n i q u e , d e T E R M E S D E B A R . 
E X C E P T I O N N E L S . 

364-4550 
M T L - N O R D , H . -Bourosso , local 
1875 p l ca r . c l imat isé . M o i s gra tu i t 
n è o o c l o b l e . C h r i s t i a n , 497-9185 

O U T R E M O N T , " L e S q u a r e B e r ­
n a r d " , 1217 B e r n a r d O . co in 
B l o o m f l e l d , 2 7 1 - 4 2 5 0 , 935-3103 . 

R . D P , 2,500 pl c a r . c e n t r e d 'à -
c h a t s , m e u b l é , M . Al ter 381-2593. 

R I M O U S K I C E N T R E - V I L L E 1 300 
pl cor . , M o l l Intér ieur . M h : 341-3989 

S H E R B R O O K E o u e s t 5169 , 5175, 
e m p l a c e m e n t Ideo l p o u r t o u t e s 
s o r t e s d e c o m m e r c e s , 4 8 9 - 9 M 4 . 

S H E R B R O O K E O U E S T 5947, 600 
à 1800 pl car., disponible, Ideol 
pour dépanneur, soion de beauté, 
o u tout outres, M . M u r r a y 735-5808 

S T - L E O N A R D , b o u l . L o n o e l l e r , 
m a g a s i n s à l o u e r d a n s c e n t r e 
c racha t In tér ieur , 700 p l cor . e t 840 
p l c o r . d isponib les . I n f o r m a t i o n s : 
849 -4185 

S T E T H E R E S E b o u l . C u r é L a b e l l e , 
1400 pl cor . , 523-3332 . 

188 MAGASINS 
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TOUS COMMERCES 
N O U V E A U M A I L E N L O N G 

i.ooo • 15,000 p l c o r . 
P r é s d e Jeon Coutu , R o n o . V p s t e 
s t a t i o n n e m e n t . T a r i f s m o d l a m y 
I m m é d i a t e m e n t o u à c o n v e n i r . 
721-4465, 374 -2700 . L e s D é v e l o p ­
p e m e n t s C a n t o r . 

WE s T M O U N T , endroi t s t ra tég ique 
sur c o i n , S h e r b r o o k e C l o r e m o n t , 
1100 P l c a r , plus v s o l 484-0765 

1434 F l e u r v es t p r è s C h . - C o l o m b , 
mogosin chouf fé , l ibre , 1560 p l c a r . 
o v e c v s o l , 3 8 7 4 3 3 3 . 

CENTRE D'ACHATS 
HAWKESBURY — 

ONTARIO 
1200 pi car. 
D i s p o n i b l e s 

i m m é d i a t e m e n t . 

Boutiques pour hom­
mes ou femmes, bijou­
ter ie fleuriste, bouti­
que p o r c e l a i n e d e 
C h i n e , o r g o n l e r i e , 
cristal, litorio. 

593 -8888 
Roz 

I 3S8U 8111 

MARCHANDISES 
ET SERVICES 

202 MOBILIERS, 
ARTICLES 

DE MÉNAGE 

A V I S I m p o r t a n t . L iqu ida t ion f ina le 
d e t o u t u n s t o c k d e m e u b l e s 
c o m p r e n a n t 50 m o b i l i e r s d e 
c h a m b r e s 6 coucher , 5 0 m o b i l i e r s 
d e c u i s i n e , m a t e l a s e t s o m m i e r s 
d e t o u t e s ta i l l es , e t c . A n c i e n n e ­
m e n t R u d v K r a m e r ( e n a f f a i r e s 
d u r a n t 50 a n s ) . M o b i l i e r s d e solle 
à m o n g e r d e C a n a p a r , le tout a 
t r è s b a s p r i x , n o m b r e u x a u t r e s 
or t lc les . 1569 O n t a r i o est . 526-9246 

AVIS AUX CONSOMMATEURS 
M e u b l e s d e m a n u f a c t u r e à p r i x 
d e g r o s , 351.7079. A . Tess le r L t é e . 

E N S E M B L E saile à d îner 10 m o r e , 
c h ê n e mossl f , s ty le colonlo l , corn-
m e neuf , 336 -8327; 384 -6997 . 

MEUBLES DE MANUFACTURE 
Sty le fu tur is te m o d e r n e c a n a d i e n 
ort isonot 351-7079 A . Tess le r L tee . 

M O B I L I E R a d o l e s c e n t , é q u i p e ­
m e n t d e h o c k e y . A p r è s 6h 472-8214. 

S E T sa lon c h ê n e m a s s i f , sculpté 
d e pe t i tes f l e u r s , l i v r a i s o n c o m ­
p r i s e , S650. 933 -2625 . 

204 APPAREILS 
ÉLECTROMÉNAGERS 

A L ' A C H A T d ' a p p a r e i l s r e c o n d l -
t lonnés . G a r a n t i e l i v r é e . Achetons 
v o s v i e u x . Cossette V H S e n p r i m e . 

L a v e r g n e Inc / 374 -7750 
5685 C h r i s t o p h e - C o l o m b 

204 APPAREILS 
ÉLECTROMÉNAGERS 

CA VAUT LE DETOUR 
P o ê l e s , ré f r l i jercr teurs , l a v e u s e s , 
secheuves, bionc ou couleur . \B0. 

Sofo-IHs, m e u b l e s usooés. T r è s 
p r o p r e . A m e u b l e m e n t AJ> .G. 

A C H A T 527-9861 V E N T E 

FOYER DES AUBAINES 
V e n t e p o ê l e , r é f r i g é r a t e u r , l o v e u -
s e , s é c h e u s e . U s a g é s . 6707 S i -
L a u r e n t , 272-1127 ou 272-1128 . 

R E F R I G E R A T E U R , cu is in iè re , l a ­
v e u s e , s é c h e u s e , 327-3419 . 

7 E T A G E S D ' A U B A I N E S 
G N L " L e s m e i l l e u r e s p r i x " 

o c h e l o n s v e n d o n s é l c c t r e - m e n o g c r 
6621 P A P I N E A U - 725-3887 

206 VENTE 
DE GARAGE 

V E N T E cont inue , S . V . P . Oppe ie r 
m o i D e n i s e . 769-4600 . 

9AQ AUDIO-VISUEL. 
iVQ TELEVISEURS, 

PHOTO, MAGNETOSCOPES, 
STEREOS, RADIOS 

C H A I N E stereo de m a r a u e onglo i -
se N o d 5750: exce l l en te condi t ion. 
286-9657; 526-6672 J e o n - P l e r r e . 

M O T S C R O I S E S 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 1 1 1 2 

HORIZONTALEMENT 
1 Le chewing-gum en est un. 
2 Pièce servant de couvercle — Unité 

de luminance. 
3 Remettre des objets en état — 

Raconté. 
4 Qui t'appartient — Potasser. 
5 Ch.-I. de c. de la Côte-d'Or — Briser 

— Étain. 
6 Traître a son seigneur — Tribu 

Israélite. 
7 Interurbain — Certaine. 
8 II a de longues oreilles — Filés — 

Richesse. 
Mot d'enfant — Formulées. 
Attiser le feu — Es couche. 
Très petite quantité qui s'écoule — 
Opinions. 
Cheville de métal — Inhumé. 

9 
10 
11 

8 Minces — Orthographie. 
9 S'écrit sur un colis — Petit cube. 

10 Sur la Croix — Cours d'eau — Ville 
de Hongrie. 

11 Gloussements — Arbrisseau 
épineux. 

12 Faire sortir violemment de l'air par 
le nez avec bruit — Dans la rose 
des vents. 

I SOLUTION AU PROCHAIN NUMERO 

I 2 3 4 5 6 7 8 9 1 0 1 1 i ; 

12 

VERTICALEMENT 
1 Oui humilie. 
2 Calme — Crédules. 
3 Coule dans l'arbre — Dépôt — 

Situé. 
4 Partie d'un tout — Dieu des Vents. 
5 Pas ailleurs — Moyen d'information 

plus ou moins secret. 
6 Traitements médicaux — Chacune 

des parois d'un filon de minerai. 
7 Aluminium — Femme d'un souve­

rain slave. 

i 
2 

3 

4 

8 

• 

7 

I 

1 0 

11 
1 2 
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SOLUTION DU DERNIER PROBLÈME 

ANNONCES CLASSEES 
INTERURBAIN SANS FRAIS: du lundi au vendredi, de 8h à I 7 h . 

ANNONCES ENCADRÉES: du lundi a u v e n d r e d i , d e 9 h à 1 7 h. 

P o u r publ ier , c h a n g e r , corr iger o u a n n u l e r v o t r e a n n o n c e 
d u lund i a u v e n d r e d i , d e 8 h à 17 h, 

1-800-361-5013 

285-7000 

285-7111 

dès 81i du lundi au vendredi 

http://55.pl








M a r i e - P a u l e Nol ln A r c h a m b a u l t , 
une des plus réputées parmi les 
couturiers canadiens, décédée 
la semaine dernière après une 
longue maladie. 

Marie-Paule 
Nolin: de 
l'élégance 
dans la 
mort 
M A D I L I I H I O U B U C 

• Pendant au moins trois généra­
tions, le nom de Marie-Paule, une 
des premières femmes à inscrire 
son nom au palmarès des grands 
couturiers nationaux a représente ' 
pour les Québécoises, les Mont­
réalaises en particulier, l'élégance 
dans le vêtement, l'élégance dans 
l'art de vivre. Elle vient de don­
ner à son entourage, une leçon 
d'élégance dans la mort. 

Marie-Paule Archambault, de­
venue par son mariage Marie-
Paule Nolin, est disparue au cours 
de la semaine dernière après une 
assez longue maladie. Retirée de 
la vie publique depuis une dizai­
ne d'années, elle est restée jusqu'à 
la fin pour son entourage, un 
source d'inspiration par sa séréni­
té et sa lucidité. À sa fille Patricia, 
comédienne bien connue, elle di­
sait quelques semaines avant sa 
mort: « l 'ai peut-être eu des 
échecs dans ma vie, mais je ne 
veux.pas rater ma mort». Et la 
mort l'a trouvée sereine et accep­
tante. , 

Marie-Paule Archambault, rap­
pellent les personnes qui l'ont 
connue ou interviewée au cours 
de sa carrière, était originaire 
d'Outremont, fille d'avocat et 
l'aince d ' u n e famille de neuf en­
fants. Élevée dans tous les princi­
pes de l'éducation des jeunes fil­
les de bonne famille, elle n'a pas 
hésité à entrer sur le marché du 
travail à une époque où une telle 
décision pouvait encore soulever 
des controverses. Dessinatrice de 
mode et acheteuse chez Holt Ren­
frew, puis créatrice de ses propres 
modèles, elle devient au cours des 
années, directrice de sa maison 
do couture, qu'elle veut aussi im­
pressionnante que celles qu'elle a 
visitées à Paris. On la trouve donc 
d'abord rue Elm, à Westmount, 
puis dans la maison qu'elle a ai­
mée probablement par-dessus 
toutes, celle de la rue lion s e c o u r s 

que toutes les élégantes de la ville 
ont dû fréquenter à un moment 
ou l'autre de leur existence. 
!- Parce que, chez Marie-Paule, 
u n ne parlait pas que chiffons. Il y 
avait échanges de toutes sortes, 
u n e grande rencontre, comme 
•elle le disait elle-même, «entre 
dés gens d'esprit et des gens de 
• c o e u r ». Et les lieux, d'une élégan­
c e raffinée, se prêtaient à cette 
vie. La maison de Marie-Paule, si­
tuée tout près de la maison Papi-
n c a u , a été une des premières à 
faire de ce centre historique un 

. nouveau lieu résidentiel. 
'. ZAu moment de la retraire, elle 
'retrouve cependant la maison fa­
miliale de la rue Wiseman, à Ou­
tremont. Sa fille Patricia dira 
qu'elle a jusqu'à la fin parlé de 
c e t t e dernière phase de sa vie 
comme' d'une période enrichis­
sante. Tant que ses yeux lui ont 
permis, elle a lu tout ce qu'elle 
n'avait jamais eu le temps de lire 
quand elle était plus jeune, parce 
que trop occupée. Elle a réfléchi 
aux problèmes sociaux ou cultu­
rels. Elle a apprécié chaque mo­
ment que les années lui don­
naient. Et elle qui déplorait, en 
entrevue, quelques années plus 
tôt, qu'on n'apprenne pas assez 
tôt aux futurs aines à jouir de leur 
retraite, elle a rempli la sienne à 
capacité. 

Évadé repris 
PC 

DRUMMONDVILLE 

• Un individu qui s'était enfui du 
centre carcéral Montée St-Fran-
çois, de Laval, a été intercepté, 
hier, par la Sûreté du Québec de 

. Drurnmondville. 
Denis Picard, âgé de 35 ans. qui 

était entré par effraction au Cen­
tre éducatif forestier Les Plaines, 
à St-Majorique, a été aperçu par 
des employés du cent re vers 
9 h 45. 

Aussitôt alertés, des policiers 
de la Sûreté du Québec sont 
intervenus pour mettre la main 
au collet de cet évadé de prison 
qui n'a offert aucune résistance. 

Il a été conduit sous escorte po­
licière au centre Parthenais de 
Montréal. 

Les fils doivent . 
dans la famille de Paul Desmarais 

• Les fils doivent dépasser le 
père, dans la famille de Paul 
Desmarais. C'est la devise fa­
miliale. 

Mais l'auteur Dave Greber 
du livre Paul Desmarais et son 
empire se demande en entre­
vue comment Paul Desmarais 
fils et André Desmarais pour­
ront arriver à éclipser leur 
père. 

Dave Greber a fouillé pen­
dant quelques années dans 
l'entourage de Paul Desmarais 
— il n'a pas obtenu la collabo­
ration de l'intéressé — afin de 
découvrir les secrets de ce 
« gentleman des affaires ». Son 
livre, aux Éditions de l'Hom­
me, débute lentement mais de­
vient plus vivant par la suite. 

L'auteur sait que le « maitre 
du reverse takeover et du leve­
rage buyout » a rarement été 
égalé jusqu'ici, tellement il 
« sait utiliser avec créativité » 
ces techniques financières de 
la mainmise inversée et du fi­
nancement d'une acquisition 
par la firme achetée. 

Ceci dit, Dave Greber souli­
gne que les fils Paul et André 
baignent dans l 'environne­
ment des affaires depuis leur 
naissance, ont fréquenté les 
grandes écoles et se font les 
dents chez Power Corp. depuis 

O a v e Greber 
des années. Mais comment éga­
ler ce «grand stratège finan­
cier et économique » de père, 
sinon avec une mainmise in­
versée sur le Nigeria?», lance à 
la blague l'auteur albertain. 

Chasse aux aubaines 
Prévoyant une correction 

boursière depuis un certain 
temps, Paul Desmarais est re­
parti sans aucun doute à la 
chasse aux aubaines depuis le 
« lundi noir», avec toutes ses li­
quidités accumulées, ajoute 
Dave Greber. Vérification fai­
te, le financier est en voyage 
d'affaires et suit la situation de 
près, sans écarter la possibilité 
de rentrer plus tôt. 

Dave Greber estime que Paul 
Desmarais tente particulière­
ment de faire des acquisitions 
pour favoriser la croissance de 
Power Communications. Il res­
te des possibilités au Canada 
mais l'Europe en promet da­
vantage. 

Toutefois, Paul Desmarais 
ne dévoile jamais tout son jeu. 
Il a su dépasser son père, Jean-
Noel, et la très grande discré­
tion demeure une habitude de 
famille et un outil de succès. Le 
secret vise la sécurité de la fa­
mille. 11 permet aussi de garder 
pour soi la stratégie et les tacti­
ques pour gagner. 

Le financier aime planifier. 
Il peut travailler sur un projet 
pendant cinq ou dix ans.'il de­
venait un important actionnai­
re minoritaire du CP au début 
des années 1980, après avoir 
écrit sa thèse universitaire sur 
la façon d'en prendre le con­
trôle! 

Par ailleurs, Paul Desmarais 
a échoué à quelques reprises 
dans ses transactions récentes, 
celles de Télé-Métropole, Télé­
globe et Unimedia par exem­
ple. Dave Greber attribue ces 
échecs à l'attitude des gouver­
nements face à Power: « Il en a 
assez. Il est établi. Il n'a plus 
besoin de notre aide. C'est le 
tour d'un autre », estiment-ils, 
selon Dave Greber. 

DÉCOUVREZ 
LE VRAlfv iN D'ALLEMAGNE 

Dans le cadre de la promotion «Découvrez le vrai vin j 
d'Allemagne», madame Micheline Valois, de Brossard, 
et son marchand, monsieur Robert Bellemarre (Marché 

Métro Bellemarre), ont mérité chacun un voyage pour 2 en 
Allemagne. Les Vignobles Chanteclerc remercient tous les 
participants et commanditaires qui ont permis de faire de 

cette promotion un franc succès. \ 

On reconnaît sur la photo, dans l'ordre habituel, monsieur Bernard Beau-
champ, président, Voyages Tours Chanteclerc, monsieur Robert Belle­
marre, gagnant et propriétaire du Marché Métro Bellemarre, madame Mi ­
cheline Valois, gagnante, monsieur Paul Gemme, directeur de la promo­
tion, Vignobles Chanteclerc et madame Christiane Dubè, directrice de la 
promotion à La Presse. 

PUBLICITÉ 

up P'UP DLX ùicabine allongée de Isuzu 

EQUIPEMENT STANDARD 

| V | On ne peut rien vous cacher! A 8 995S 
H I | seulement, transport et préparation 
\ I I I inclus, le pick-up PUP DLX 1986 à 
t.Ha33B cabine allongée de Isuzu est une 
véritable aubaine. Il ne vous reste à payer que les 
frais d'immatriculation et la taxe de vente; 

Surpris? Vous le serez encore davantage lors­
que vous découvrirez que le P'UP de Isuzu est doté 
aune foule d'accessoires en équipement standard. 

Pas convaincu? 
Les derniers scepti­
ques se réjouiront 
d'apprendre que le 

Plan de 
protection 

teintées 

Ùérieur, sièges baqviets inclinable^ 

j radio AM/FM stéréo et lecteur de cassettes 

\ siège arrière escarnotabîe 

P'UP à cabine allongée de Isuzu bénéficie du plan 
de protection GM de 3 ans/60,000 km+. 

Les modèles DLX et LS P'UP de Isuzu sont aussi 
offerts, en version 4 roues motrices, à des prix 
très avantageux. Faites vite! Ce sont des offres de 
durée limitée* 

WS5EPORT 
AUTOMOBILES INTERNATIONALES 

• PDSF POUR LE MODELE PUP DLX 1966 A CABINE ALLONGEE AVEC EQUIPEMENT STANDARD. TEL QU'ILLUSTRE. TRANSPORT ET PREPARATION INCLUS 30 UNITES EN STOCK AU 19 OCTOBRE 108/ TAXES DE VENTE. TAXES DASSISES POUR AIR CIIMAIIM I I U R A H I f I u npiifiii 
ET FRAIS DIMMA1KICULATIUN EN SUS LE CONCESSIONNAIRE PEUT VENDRE A UN PRIX MOINDRE. TVOKEZ VOTRE CONCESSIONNAIRE PASSEPORT POUR CONNAITRE TOUS LES DETAILS SUR LE PLAN UE PROTECTION 

PASSEPORT LAVAL 
1615 est, boul. Saint-Martin, Laval (Québec) 

Tél.: 382-2122 

PASSEPORT DÉCARIE 
5400, boul. Décarie, Montréal (Québec) 

Tél.: 483-5555 


