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«Je m’en vais offrir mes 

vaches à l'enchère électro­

nique. J’espère avoir un 

meilleur prix qu’à l’encan 

public. C'est en compa­

rant que je déciderai 

laquelle des deux manières

je préfère.»

Michel Noble,

producteur de Danville en Estne

La nouvelle Agence de vente

Un^^u^inede producteurs
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Qui dit vrai ?

L
A CONSOMMATION de viande de 
boeuf a diminué de 13,6 kg par 
Canadien de 1976à 1985. » C ’est 
du m oins ce que soutient le journal Les 

Affaires dans sa livraison du 22 août der­
nier. Par ailleurs, le num éro d’été de 
ViandExtra, la toute nouvelle publica­
tion du Conseil des viandes du Canada, 
écrivait que «malgré ce qu'on en dit gé­
néralement dans les médias ou ailleurs, 
la consommation de viande au Canada a 
augmenté au cours des dernières an­
nées. » Qui dit vrai ?

Bien que ces énoncés sem blent 
contradictoires, les deux affirm ations 
sont néanm oins vraies ! S ’appuyant sur 
des données de Statistique Canada, 
ViandExtra considère que cette fausse 
perception du journal Les Affaires —  et 
des m édias en général —  est due notam ­
m ent à « une mauvaise interprétation des 
statistiques ». Paradoxalem ent, 
ViandExtra reconnaît que la consom m a­
tion de bœuf par personne a effective­
m ent baissé au Canada depuis 1976. 
Cependant, en exam inant l’évolution de 
la dem ande entre 1966 et 1986, la publi­
cation du Conseil des viandes —  un re­
groupem ent form é d'entreprises de 
transform ation —  note une légère aug­
m entation de la consom m ation. Ouf!

Si l’observateur averti peut arri­
ver à faire la part des choses, il en est au­
trem ent pour le com m un des m ortels. En 
effet, pour le sim ple consom mateur d ’in­
form ation —  que nous som m es tous for­
cém ent dans un secteur ou l’autre de l’ac­
tualité — , pareil m éli-m élo risque de 
ternir l’im age de m arque des journalis­
tes, dont la cote d'am our au sein de la 
population, incidem m ent, ne cesse de 
s’am enuiser. Ne reculant devant rien, 
notre confrère Guy Paquin, dans la chro­
nique «Par ailleurs», tente de rem ettre 
les choses dans une juste perspective.

Sem blable controverse dans la 
presse est quasi inévitable. À  l’ère de la 
société de l'inform ation, le journaliste 
évolue au cœur d ’un enchevêtrem ent de 
canaux où se côtoient d ’innom brables

flux d ’inform ation —  lesquels, hélas, ne 
se croisent pas toujours là où il le 
faudrait.

Bref, si le  journaliste profession­
nel a le devoir de rapporter les faits tel 
qu’il lui a été donné de les voir, il se doit 
aussi de m ultiplier chaque fois ses sour­
ces d’inform ation. M algré cela, aucun 
journaliste, aucun article, aucun repor­
tage ne pourra jam ais prétendre à l'en­
tière objectivité. Quand il ouvre son 
journal, le consom mateur d ’inform ation 
doit donc se rappeler que pour devenir 
«nouvelle», l'actualité a d'abord dû être 
traitée, et par le  journaliste, et par l'entre­
prise de presse qui l’em bauche. Laissée 
à elle-m êm e, l’inform ation à l’état brut 
n 'intéresse d’ailleurs que très peu de 
m onde. À preuve, parm i les rares cas 
d ’inform ation livrée sans traitem ent, la 
télédiffusion des débats de l’Assem blée 
nationale n’attire certes pas une cote 
d ’écoute record.

Dans le présent num éro, nous 
avons choisi de vous présenter une in­
form ation ayant subi un m inim um de 
traitem ent : Bovins du Québec est allé à 
la rencontre de quelques intervenants de 
l'industrie — producteurs, encanteurs, 
acheteurs —  pour leur dem ander, par­
fois sur le lieu m êm e des encans, ce 
qu’ils pensaient des enchères électro­
niques et des nouvelles règles qui ré­
gissent la vente des bovins laitiers et des 
veaux de grain. En som me, c’est la vox 
populi qui s’exprim e ce m ois-ci au sujet 
de la nouvelle Agence de vente.

Bien entendu, il nous a fallu  faire 
des choix: on ne pouvait évidem m ent 
pas ratisser tous les coins du Québec, ni 
rencontrer chacun des 26 000 produc­
teurs. L 'inform ation subissait dès lors 
une form e de traitem ent. On ne peut dé­
cidém ent pas y échapper.

Le rédacteur en chef adjoint,
Jean Savard
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La nouve lle  A gence de  ven te

Une douzaine de producteurs, 
d’encanteurs et d’acheteurs 
disent ce qu’ils en pensent
A près que lques sem a ines  d 'enchères  é lec tron iques , 
le concert des réac tions res te un tan t so it peu 
cacophon ique : que lques grincem en ts de dents , 
que lques rug issem en ts , des app laud issem ents  
nourris e t, ça e t là . des vo ix qu 'on n 'en tend ra 
p lus .

A vec une p roduc tion annue lle qu i s ’é lève ra ce tte  
année à que lque 70 000 veaux de la it lourds —  15 
fo is p lus qu 'en 1982 — , le Q uébec se p lace au 
p rem ie r rang des fourn isseurs  de veaux au C anada  
E t il n ’en tend pas se fa ire dé loger de s itô t, b ien au  
contra ire .

P our a tte ind re des ga ins  

de po ids supé rieu rs

Petit traité de I. . . . . . . . . . . .
des bovins
S i l'acha t d 'un su je t e t les fra is qu i s 'y ra ttachent 
rep résen ten t 70 p . 100 des coû ts va riab les d 'une  
en trep rise d 'eng ra issem en t, p rès du qua rt de ces 
coû ts son t par a illeu rs attribuab les aux fra is  
a lim enta ires . Q u i p lus est, la perfo rm ance des 
an im aux —  et en dé fin itive ia ren tab ilité de 

l'exp lo ita tion —  est d irec tem en t re liée à la qua lité  
de leur a lim en ta tion .
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Pour des coûts de production réalistes
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L e s  p r o d u c te u r s  d o iv e n t  
r é p o n d r e  à  l 'e n q u ê te  d u  M A P A Q

S
I U N E  M I S E  E N  M A R C H É  o r d o n n é e  

c o n t r ib u e  f o r te m e n t à  la  r e n ta b i ­

l i té  d e s  e n t r e p r is e s  a g r ic o le s , le s  

p r o g r a m m e s d e  s ta b i l is a t io n  d e s  r e v e ­

n u s  n ’e n  d e m e u r e n t p a s  m o in s  u n  é lé ­

m e n t  e s s e n t ie l  p o u r  n o m b r e  d e  p r o d u c ­

te u r s . E n  e f f e t ,  q u e ls  q u e  s o ie n t  le s  e f f o r t s  

d é p lo y é s  p o u r  a t te in d r e  le  ju s te  p r ix  d u  

m a r c h é ,  i l  a r r iv e  q u e  c e lu i -c i  n e  s o i t  p a s  

s u f f i s a n t p o u r  c o u v r i r  le s  f r a is  d e  p r o ­

d u c t io n  d 'u n  b ie n . C o n s c ie n t  d e  c e  p r o ­

b lè m e , le  g o u v e r n e m e n t d u  Q u é b e c  

a d o p ta i t  e n  1974 la  Loi sur la stabilisa­
tion des revenus agricoles, a f in  d 'a s s u ­

r e r  a u x  p r o d u c te u r s  a g r ic o le s  u n  s a la i r e  

a n n u e l é q u iv a le n t à  c e lu i d ’u n  o u v r ie r  

s p é c ia l i s é .

Q u a t r e  d e s  p r o g r a m m e s  i s s u s  d e  

c e t te  lo i  c o u v r e n t  l e s  d iv e r s  s e c te u r s  d e  la  

p r o d u c t io n  b o v in e , s o i t le  v e a u  d ’e m ­

b o u c h e ,  le  b o u v i l lo n  d ’a b a t ta g e , le  v e a u  

d e  g r a in  e t  le  v e a u  d e  la i t  lo u r d . M o y e n ­

n a n t le  p a ie m e n t d 'u n e  c o t i s a t io n , le  

g o u v e r n e m e n t  v e r s e  d e s  c o m p e n s a t io n s  

a u x  p r o d u c te u r s  p o u r  c o m b le r  la  d i f f é ­

r e n c e  e n t r e  le  p r ix  d u  m a r c h é  e t  le  c o û t  

d e  p r o d u c t io n . O r  p o u r  q u e  c e s  c o m p e n ­

s a t io n s  s o ie n t  ju s te s , i l im p o r te  d e  d é ­

te r m in e r  le  p lu s  p r é c is é m e n t p o s s ib le  

le s  c o û ts  d e  p r o d u c t io n  d e s  d i f f é r e n ts  

p r o d u i t s  b o v in s .

C 'e s t  là  u n e  d e s  tâ c h e s  d u  C o m ité  

te c h n iq u e  M A P A Q /U P A , le q u e l  r e g r o u ­

p e  d e s  s p é c ia l i s te s  d e  d iv e r s e s  d is c i ­

p l in e s  —  p r o d u c te u r s  a g r ic o le s , a g r o ­

n o m e s  e t  é c o n o m is te s  —  r e p r é s e n ta n t  e t  

le s  p r o d u c te u rs , e t  le  g o u v e r n e m e n t .

A  l ’o r ig in e , o n  a v a i t d é te r m in é  

le s  c o û ts  d e  p r o d u c t io n  à  p a r t i r  d e s  d i ­

v e r s e s  d o n n é e s  te c h n iq u e s  e t  é c o n o m i­

q u e s  d o n t  o n  d is p o s a i t  a lo r s . P u is , s u i te  

à  d e s  e n q u ê te s  e f f e c tu é e s  p a r  le  M A P A Q , 

c e s  c o û ts  o n t  é té  g r a d u e l le m e n t  r é v is é s  à  

la  lu m iè r e  d e s  in f o r m a t io n s  f o u r n ie s  p a r  

le s  p r o d u c te u r s  e u x - m ê m e s . L a  F é d é r a ­

t io n  e s t im e  q u e  c e t te  m é th o d e  p e r m e t 

d 'é ta b l i r  d e s  c o û ts  d e  p r o d u c t io n  p lu s

r é a l is te s .  M a is  s i  la  f ia b i l i té  d e s  r é s u l ta t s  

d é p e n d  e n  p a r t ie  d e  la  f a ç o n  d o n t le s  

q u e s t io n n a i r e s  s o n t  é la b o ré s ,  la  c o l la b o ­

r a t io n  d e s  p r o d u c te u r s  e u x - m è m e s  d e ­

m e u r e  f o n d a m e n ta le .

A p r è s  a v o i r  r é a l i s é  r é c e m m e n t  

u n e  é tu d e  a u p r è s  d e s  p r o d u c te u r s  d e  

v e a u x  d e  la i t  lo u r d s ,  le  M in is tè r e  e n q u ê te  

p r é s e n te m e n t c h e z  le s  p r o d u c te u r s  d e  

v e a u x  d ’e m b o u c h e . E n  1 9 8 8 , c e  s e r a  a u  

to u r  d e s  p r o d u c te u r s  d e  b o u v i l lo n s  

d 'a b a t ta g e , p u is  d e s  p r o d u c te u r s  d e  

v e a u x  d e  g r a in .

O n  n e  s a u r a i t t r o p  in s is te r  s u r  

l ’im p o r ta n c e  p o u r  le s  p r o d u c te u r s  s o l l i ­

c i té s  d ’a p p o r te r le u r  e n t iè r e  c o l la b o r a ­

t io n  à  c e s  e n q u ê te s , e t d e  p r e n d r e  le  

te m p s  n é c e s s a i r e  p o u r  r é p o n d r e  p r é c i­

s é m e n t a u  q u e s t io n n a i r e . B ie n  s û r , c e la  

e x ig e  s o u v e n t  p lu s  d 'u n e  jo u r n é e  d e  t r a ­

v a i l ,  n o ta m m e n t  p a r c e  q u ’i l  f a u t  p r o d u i r e  

to u te s  le s  f a c tu r e s  p e r t in e n te s . M a is  

c h a q u e  p r o d u c te u r c o n c e r n é  s e  d o i t  

d ’a c c o m p l i r  c e t te  tâ c h e  c o n s c ie n c ie u ­

s e m e n t  ; d ’a b o r d  p o u r  s o n  p r o p r e  a v a n ­

ta g e , p u is q u 'i l p o u r r a  a in s i c o n n a î t r e  

a v e c  p r é c is io n  s e s  p r o p r e s  c o û ts  d e  p r o ­

d u c t io n ,  m a is  a u s s i  p o u r  c e lu i  d e  to u s  le s  

é le v e u r s , p u is q u e  le s  c o m p e n s a t io n s  

v e r s é e s  p a r  l 'A S R A s e r o n t  e n  g r a n d e  p a r ­

t ie  t r ib u ta i r e s  d e s  r é s u l ta t s  d e  c e t te  e n ­

q u ê te .  A in s i ,  r é p o n d r e  à  u n e  e n q u ê te  s u r  

le s  c o û ts  d e  p r o d u c t io n  r e p r é s e n te  u n e  

v é r i ta b le  a c t io n  s y n d ic a le .

L e  p r é s id e n t ,

Gilles Laurent
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un succès retentissant

D e p u is  q u a tre  a n s la  s o lu tio n  in s ta b le  IV O M E C * 
e s t la  p ie rre  a n g u la ire  d e s p ro g ra m m e s a n tip a ra s ita ire s  
in s ta u re s p a r d e s m illie rs  d e  p ro d u c te u rs  d e  b o v in s  
c a n a d ie n s

A  c e  jo u r, p lu s  d e  q u a tre  c e n ts  m illio n s  d e  d o s e s  
o n t e te  a d m in is tré e s  p a rto u t a  tra v e rs  le  m o n d e , à  d e s  
b o v in s  s o u m is  a  d e s  c o n d it io n s  c lim a tiq u e s  d iv e rs e s  e t ré g is  
s e lo n  d e s n o rm e s d  é le v a g e v a r ié e s C e tte  u tilis a tio n  à  
l'é c h e lle  m o n d ia le  fa it d 'IV O M E C * le  c h e f d e  file  in c o n te s té  
d e  la  m a îtr is e  d u  p a ra s itis m e  c h e z  le s  b o v in s .

N o u s  s o m m e s  fie rs  d e  c e  s u c cè s  re te n tis s a n t, fru it 
d e  n o s  e ffo rts  s o u te n u s E n  fa it, s e u l IV O M E C * p e u t v o u s  
o ffr ir c e s  a v a n ta g e s in c o m p a ra b le s :

Double action - IV O M E C * d é tru it s im u lta n é m e n t 
le s  p a ra s ite s  in te rn e s  e t e x te rn e s , e t c e , à  l'a id e  d 'u n e  s e u le  
in je c tio n  d e  fa ib le  v o lu m e .

Moins de stress - F a c ile  a  u tilis e r e t s a n s  e ffe t 
s tre s s a n t c h e z  l ’a n im a l, IV O M E C * e s t p ra tiq u e e ffic a c e  e t 
p o s s è d e  u n e  g ra n d e  m a rg e  d 'in n o cu ité

Rendement accru - L e s  ré s u lta ts  d e  n o m b re u s e s  
é tu d e s  e ffe c tu é e s  à  tra v e rs  le  m o n d e  d é m o n tre n t q u e  le s  
b o v in s  tra ité s  à  l ’a id e  d 'IV O M E C * c ro is s e n t p lu s  ra p id e m e n t 
o n t u n e  m e ille u re  a p p a re n c e  e t s o n t p lu s  re n ta b le s  a u  
m o m e n t d e  la  c o m m e rc ia lis a tio n

N o u s  n o u s  s o m m e s  e n g a g é s  a  p ro c u re r a u x  
p ro d u c te u rs  d e  b o v in s  le  m e ille u r a n tip a ra s ita ire  q u i s o it 
e t n o u s  n o u s  re tro u v o n s  e n  p re m ie re  p la c e , fie rs  d e  c e tte  
ré a lis a tio n .

U n * : 'h/ 'S 'O ' 'U: M e " • ( "  ’ r. h’t’iH '
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Modèle 
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Comparez ces avantages:

• Relevage hydraulique sur 3 pts 
8377 Ib.

• Embrayage complètement 

synchronisé

• Contrôle de profondeur^ 

j(Draft Control)

Pompe hydraulique 

19,6 g.p.m.

Service agrico le Beauceville inc. 
625, R te 108 
Beauceville (Q uébec)
G O M 1A 1 
(418) 774-3429

Équipem ents S t-Denis inc. 

S t-Benolt M irabe l 
(514) 258-2006

G arage A llred C harest Inc.
Laurlerv llle
(819) 365-4424

• Sortie d’huile (zéro pression)

Cabine uitramoderne pour un confort | 

et une visibilité accrus

Plus de 40 °/o des problèmes de moteurs sont dus 

au fait qu'ils sont refroidis au prestone.

Chez Deutz Allis les moteurs sont refroidis par 

air, de cette façon les problèmes sont éliminés.

Passez nous voir et essayez-le

chez l’un de vos concessionnaires participants:

Lafren lère T racteur enr. 
S le-Anne-de-la-Pérade 
C té C ham pla in G 0S 2J0 
(418) 325-2446

Les Équipem ents Baraby inc.

1050, S t-lgnace
S t-Ignace-de-S tanbridge J0J 1Y0 
(514) 296-4411

Les Équipem ents  J.L . Th ibau lt inc.

C ap-S t-Ignace-S tation
(418) 246-3707

M achineries R .C . inc. 
M askinongé 
(819) 227-2023

M achinerie Benoit & Frères inc. 

N otre-D am e-du-Bon-C onseil 
(819)336-2130

M achineries Forest inc.
444, Petit S t-Esprit 
L 'Ép iphanie J0K 1J0 

(514) 588-5553

K HD ALLIS
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Le Livre blanc sur la réforme fiscale

La CCA dit oui, mais...
Les producteurs canadiens doivent maintenir leur position 
concurrentielle sur le marché nord-américain.

G ill Barrow s *

EC O N N AISSAN T que le sys­
tèm e fisca l gagnera it à être 
s im plifié et qu ’on devrait en 

é lim iner les échappato ires, le C on­
seil d ’adm in istra tion de la C CA s'est 
prononcé  en faveur des ob jectifs  m is 
de l’avant dans le L ivre b lanc sur la 
ré form e fisca le d ’O ttaw a. D e m êm e, 
il y aura it avantage à réviser le sys­

tèm e de taxe de vente: à l'heure 
actue lle , il im pose un lourd fardeau à 
certa ins secteurs, tandis que d ’au­
tres y échappent com plètem ent. Le 

L ivre blanc soulève toutefo is plu­
sieurs questions, notam m ent quant 
au fardeau dém esuré  que la ré form e 
risque d’im poser au secteur des 
bovins. C 'est pourquoi nous surve il­
lerons a ttentivem ent le  processus de 
ré form e avant de prendre position 
offic ie llem ent.

N otre principa le préoccupa­
tion concerne les nouvelles procé­
dures de com ptabilité touchant les 
producteurs agrico les. O ttaw a pro­
pose en e ffe t une m éthode de  com p­
tab ilité d ’exercice m odifiée qui 
risque notam m ent de causer de 
grandes difficu ltés aux nouveaux 

venus dans le dom aine.
En outre, plusieurs estim ent 

qu ’il s ’ag it là d ’une prem ière étape 
vers l’im position de la com ptabilité  
d ’exercice com plète aux produc­
teurs agrico les. B ien sûr, ce lle-c i est 
sans contred it supérieure à la m é­
thode de la com ptabilité de caisse 
parce qu 'e lle fou rn it un m eilleur por­

tra it de la santé financière d ’une ex­
p lo ita tion. En fait, certa ins vont 

jusqu’à d ire que bien des produc­
teurs n 'aura ient pas connu autant de 
d ifficu ltés financières ces dernières 
années s ’ils ava ient u tilisé cette m é­
thode, puisqu’ils aura ient m ieux 

sa is i la  gravité  de  leur s ituation  finan­
cière. D ’autres affirm ent par a illeurs 
que la m éthode de com ptabilité de

caisse incite les producteurs à 
prendre de m auvaises décis ions 
d ’investissem ents pour réduire leur 

com pte d 'im pôt.

Une question d’impôt
O r c ’est justem ent l’avantage 

de la com ptabilité de ca isse que de 
réduire l’im pôt à payer. À défaut 

d ’une com pensation adéquate, la 
com ptabilité d ’exercice risque de 
m ettre en danger l'industrie bovine 

au C anada.
Il faut rappeler en effe t que l'in ­

dustrie canadienne évolue au sein 
du m arché nord-am érica in, et que 
c 'est le m arché am érica in qu i fixe les 
prix. O r les producteurs de bovins 

am érica ins utilisent la m éthode de 
com ptabilité  de ca isse, et com m e la 

ré form e fisca le am érica ine vient tout 
juste  d ’ê tre complétée, il est fort peu 
probable qu'ils en changent. En

adoptan t la com ptabilité d 'exercice, 

nous nous placerions en désavan­
tage sur le  p lan fisca l par rapport aux 
É tats-U nis. D e toute évidence, nous 

ne pourrions plus soutenir la con­
currence.

A insi, quels que soient les 
m érites de la m éthode proposée 
dans le Livre blanc, nous devrons 

garder à l'esprit la possib ilité qu ’on 
im pose aux producteurs agrico les la 
com ptabilité d ’exercice com plète.

Il y a cependant un é lém ent de 
la ré form e fisca le à laquelle la C C A 
s 'oppose ferm em ent: ce sont les 
nouvelles règles concernant les éva­
sions fisca les, en vertu  desquelles le 
gouvernem ent sera it doté de pou­
vo irs quasi illim ités pour juger s i une 
transaction est lég itim e ou si e lle a 
été  e ffectuée dans le  seu l but d ’éviter 
de payer de l’im pôt. N ous com pre­
nons qu’O ttaw a désire contrer les 
évasions fisca les, m ais nous cra i­

gnons que des pouvoirs trop grands 
ne donnent lieu à des abus. Il sera it 
préférab le que le gouvernem ent é li­
m ine à la source les possib ilités 
d ’évasion fisca le.

* G ill Barrows est d irecteur des A ffa ires  gouver­

nem enta les à la C C A ITraduit de l'angla is  

par B rabant D utrisac C om m unication )

LES ENCANS DE LA FERME INC. 
Marché public d’animaux vivants
• vente les lundis à St-Hyacinthe

• vente les mercredis à Drummondville
• vente spéciale les lundis à St-Hyacinthe

12h30 porcelets 20h30 vaches laitières de toutes races

(514) 796-2612

Bureau chef
C.P. 570, St-Thomas-d’Aquin 

St-Hyacinthe

(sortie 133, route Transcanadienne)

(sortie 181, route Transcanadienne) (819) 472-3301
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Ivomec
C’est le moment 
d’y penser!

E
n tant qu’éleveur intéressé à la production 

vache/veau, vous avez veillé à la santé, à 
l’alimentation et à la reproduction de votre 
troupeau. Ce travail de tout instant a porté fruit: vos 

vaches sont maintenant gravides et elles vêleront au 
printemps.

Pourquoi ne pas donner à votre animal la chance 
d’utiliser au maximum son potentiel génétique? 
Traitez-le, dès maintenant, avec la solution injectable 
IVOMEC* (ivermectin) pour bovins et obtenez la 
maîtrise des principaux parasites internes et externes 
au moyen d’une seule injection de faible volume. 
Voyez la différence au printemps! Une différence qui 
s’observe non seulement chez la mère, mais aussi 
chez son veau, dont le poids au moment du sevrage 
sera plus élevé.*1*

Faites d’IVOMEC* la pierre angulaire de votre programme antiparasitaire.

sgi***,.

i<) Étude ASR 8751 - génisses primiparesUne division de Merck Frosst Canada Inc.
C.P 1005. Pointe Claire - Dorval (Québec) H9R 4P8 IVMB-6-148-JA-F 'Marque déposée

%



e r t a g e

La nouvelle Agence de vente

Producteurs, encanteurs 

et acheteurs disent 

ce qu’ils en pensent
Texte: Guy Paquin Photos: Luc Charbonneau

Après quelques semaines d’enchères électroniques, le concert 
des réactions reste un tant soit peu cacophonique.

Le 3 août dernier avaient lieu les 
premières ventes de bovins par enchères 
électroniques au Québec. Visant avant 
tout à libérer les producteurs de chasses 
gardées par les intermédiaires et les 
abattoirs en situation de monopole, ces 
enchères ont débuté lentement mais sû­
rement. Si elles comportent pour les ven­
deurs de vaches de réforme et de veaux 
de grain et laitiers des avantages cer­
tains, les enchères électroniques ébran­
lent la structure traditionnelle du marché 
et posent des problèmes techniques et 
juridiques nouveaux.

Ainsi, les abattoirs des régions 
éloignées, qui jouissaient d’un marché 
captif et d’un crédit assez élastique au­
près des producteurs, ont perdu ces 
avantages. Pour certains d’entre eux 
dont la situation financière était déjà pré­
caire, la légère augmentation des prix 
amenée par les enchères électroniques 
fut la grippe qui emporte le sidatique. 
Les enchères furent parfois perturbées 
par des problèmes techniques dûs à une 
mauvaise utilisation des terminaux in­
formatiques. Pair ailleurs, comme le 
classement du veau de grain est devenu 
obligatoire, les premières enchères 
électroniques ont permis de constater 
que le classement au chapitre de la con­

formation n'était pas uniforme d’une ré­
gion à l'autre. Bref, il reste à résoudre di­
vers problèmes — comme celui du délai 
de paiement, qui devrait être réglé très 
prochainement —, ce qui n'a rien d'éton­
nant étant donné la nouveauté du 
système.

De même, la nouvelle Agence de 
vente n’étant pas encore entrée dans les 
mœurs, on ne sera pas trop surpris 
d’apprendre que certains intervenants 
boudent le nouveau système d'enchères 
électroniques — pourtant obligatoire 
pour les transactions de veaux de grain 
— et effectuent des transactions directes 
producteurs-abattoirs ainsi que des ven­
tes aux rabatteurs, même si ces pratiques 
sont illégales.

En somme, au terme de quel­
ques semaines d’enchères électroni­
ques, le concert des réactions reste un 
tant soit peu cacophonique: quelques 
grincements de dents, quelques rugisse­
ments, des applaudissements nourris et, 
ça et là, des voue qu’on n’entendra plus. 
Pour en savoir plus long, Bovins du Qué­
bec s’est promené en province à la mi- 
septembre afin de demander aux pre­
miers intéressés par l’implantation du 
nouveau système d'enchères électroni­
ques ce qu’ils en pensaient.
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«Je vais offrir mes 

vaches à l'enchère 

électronique. J'ai 
essayé l’autre 

méthode la semaine 

passée et j'essaie 

celle<i cette semaine.
J'espère en avoir un 

meilleur prix. De toute 

manière, c'est en 

comparant que je 

déciderai laquelle des 

deux manières je 

préfère. » 
Michel Noble, 

producteur, Danville.

Les producteurs du sud-ouest 

du Québec sont satisfaits

D
ANS L'ENSEMBLE, les producteurs 
de veaux de grain des régions 
rapprochées de la métropole se 
disent satisfaits des enchères électroni­

ques. Comme le fait remarquer M. Denis 
Lafond, producteur de la région des Can­
tons de l'Est: «Ce n'est pas l'enchère 
électronique qui me fait peur, c'est le 
libre-échange ! En voilà, une vraie raison 
d'être inquiet. L'enchère électronique fait 
disparaître un intermédiaire et l'acheteur 
n'est pas nécessairement perdant parce 
que, d’après moi, le prix carcasse n'est 
pas obligatoirement meilleur. Quant aux 
vaches de réforme, la seule chose qui me 
déplaît dansla vente électronique, c'est le 
temps que le chèque met à me parvenir, 
d'une semaine à 10 jours. Du reste, le 
producteur et l'acheteur ne se connais­
sent pas et, au fond, ça vaut mieux. »

M. Réal Côté, de Martinville, s'es­
time également satisfait de l'anonymat 
des ventes électroniques. Mais la vente 
de vaches de réforme pouvant se faire au­
tant par enchères électroniques que par 
encan traditionnel, il avoue préférer cette 
dernière méthode. «À l'encan tradition­
nel, je vends au poids vif alors qu'aux en­
chères électroniques, c'est au poids car­
casse. Le temps de transporter la bête à 
l'abattoir, elle aura peut-être perdu du 
poids, et moi de l'argent. »

Le jour où nous l'avons rencon­
tré. Michel Noble, producteur de Dan- 
ville, menait huit vaches de réforme à 
l'encan. * Je vais les offrir à l'enchère élec­
tronique. J'ai essayé l'autre méthode la 
semaine passée et j’essaie celle-ci cette 
semaine. J'espère en avoir un meilleur 
prix. De toute manière, c'est en compa­
rant que je déciderai laquelle des deux 
manières je préfère. »

Jacques, Michel et Denis Bérard,
de Granby, quant à eux, ont fait leur 
choix. * Nous préférons, nous dit Jacques, 
l'encan électronique. Nous tirons 10 à 
12$ de plus la bête de cette façon. » Avec 
100 vaches laitières dans leur troupeau, 
on peut comprendre leur choix de mise 
en marché.

Denis Lafond, producteur (Cantons de l'Est)

Réal Côté, producteur, Martinville

Michel Noble, producteur, Danville

y****»
Ji
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Pour Antoine Doyon, producteur 
et président du Comité des producteurs 
de veaux lourds de l'Estrie, le problème 
présent des ventes de veaux aux enchè­
res électroniques se résume à peu de 
choses : «Le classement est encore trop 
variable d'une région à l'autre. Quand 
Agriculture Canada aura uniformisé ses

Jacques Bérard 
producteurs, Granby

V Wi

méthodes de classement, la période de 
rodage sera terminée et le système don­
nera entière satisfaction aux produc­
teurs. Déjà 10 à 12p. 100 des vaches pas­
sent par les enchères électroniques et 
elles se vendent plus cher que ce 
quelles rapportaient lors de ventes direc­
tes aux abattoirs. »

Antoine Doyon, producteur et président 
du Comité des producteurs de veaux lourds 
de l'Estrie

•Le nouveau système 
est fondamentalement 

bon, mais les règles 
du jeu doivent être 

observées. Cela 
signifie qu'il faut des 

contrôles, donc des 
Bais supplémentaires. 

Est<e que la 
Fédération a les 

moyens de se les 
payer?» 

Jean Tourigny, 
propriétaire de l'encan 

Bomibec inc.

Pour les propriétaires d’abattoirs, 

c’est la fin des réseaux régionaux

P
OUR M. Jean Tourigny, propriétaire 
de l'encan Bomibec inc., l'arrivée 
des enchères électroniques sonne 
le glas des relations étroites entre pro­

ducteurs et abattoirs ainsi que celui des 
réseaux régionaux. «Les intermédiaires, 
affirme-t-il, incitaient régulièrement les 

producteurs à vendre leurs vaches de ré­
forme et leurs veaux de grain et créaient 
ainsi un approvisionnement régulier. À 

mon sens, leur disparition entraînera une 
irrégularité des approvisionnements et 
une plus grande instabilité des prix. Les 
intermédiaires avaient naturellement be­
soin d'un approvisionnement stable, 
c'était leur gagne-pain. Maintenant qu'ils 
ne sont plus là pour inciter les produc­
teurs à vendre, ces derniers stockeront 
davantage pour diminuer leurs Bais de 
transport, ce qui entraînera parfois des 

arrivages massifs sur le marché électroni­
que. Comme on joue la règle du libre 
marché à cent pour cent, les prix grimpe­
ront ou diminueront de façon plus impré­
visible qu'avant.»

«De plus, comme les abattoirs

tombent comme des mouches ces der­
nières semaines, plusieurs petits abat­
toirs régionaux ont l'impression que les 
enchères électroniques sont là pour per­
mettre aux grands abattoirs de la région 
métropolitaine de les éliminer. Cela dit, le 
nouveau système est fondamentalement 
bon, mais les règles du jeu doivent être 
observées. Cela signifie qu’il faut des 
contrôles, donc des frais supplémentai­
res. Est-ce que la Fédération a les 
moyens de se les payer? Quant à nous, 
nous achetons moins de vaches de ré­
forme, faute d’approvisionnement. »

M. Bernard Fortin, propriétaire 
des abattoirs Bellerive, semble plus opti­
miste. » Nous faisons le même volume 
d'affaires qu’avant, dans les secteurs tou­
chés par la réforme, nous a-t-il déclaré. 
Les enchères électroniques nous ouvrent 
de plus vastes horizons, même si le trans­
port est plus coûteux. Il faut dire que 
nous étions prêt pour la réforme, étant 
déjà équipés d'ordinateurs. La seule 
chose qui me chicote, c'est la diminution 
du volume des veaux de grain offerts, due
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sans doute à l'apparition d'un réseau de 

ventes directes illégales. Que voulez- 

vous, là où il y a de l'homme, il y a de 

l'hommerie... Une faut pas trop brusquer 

les gens. De toutes manières, c’est à 

l'usage que nous pourrons juger de tout 

cela. Bien sûr, les réseaux traditionnels 

en seront affaiblis. Nous, les abattoirs, 

avions l’habitude de respecter le classe­

ment fait par le producteur, même si ce 

dernier avait parfois le Al facile. 11 nous le 

rendait autrement et c’était un échange 

de bons procédés. Avec l'arrivée des 

fonctionnaires, ça va "jouer le livre" 

D’autres abattoirs régionaux vont devoir 

abandonner les affaires. Mais, comme je 

l'ai dit, aux abattoirs BeUerive, nous 

étions prêts pour le changement. »

B e r n a r d  F o r t i n ,  p r o p r i é t a i r e  d e s  a b a t t o i r s  

B e l l e r i v e

FERME CANTINALE.
F O S T E R .  r . Q .  J O E  1 R 0

&  ■  î  F O S T E R  ( Q U É B E C )  J O E  1  R O

S O R T I E  9 0

A U T O R O U T E  D E S  C A N T O N 8  D E  L ’ E S T

SIMMEN17
MARIO CANTIN 

êgronom*

>

PIOfWtTAWa

( S 1 4 )  5 3 S - M 4 S

SIMMENTAL

P U R - S A N G  &  F U L L B L O O Df*r
F e r m e

A l b e r t  &  E d i t h  M é n a r d

T é l . :  ( 4 1 9 )

>

9 1  R t e  1 3 8  

S t - B a r t h é l e m y  P . Q .

J O K  1 X 0  
T é l . :  5 1 4 - 8 8 5 - 3 0 7 4

/*\

( 5 1 4 6 3 9 - 0 8 8 8

T o d d

S i m m e n t a l s

Dick, Ruth, Kirk A David Stoddard 

W a t e r l o o ,  Q u e .  J O E  2 N 0

<

<
*  L a  T r a v a i l l e u s e  D ’ A u j o u r d ’ h u i

Elle fait tout — accouplement précoce, vêlage facile, 
bonne production laitière, sevrage précoce de veaux 
plus lourds. Et ses veaux à l'engrais donnent des car­
casses catégories A1 à l’âge d'un an. Elle est Simmental 
— chez elle, croissance et aptitude maternelle vont de 
pair. Ayant fait ses preuves qui reposent sur plus de 
15 ans de testage, elle est prête à se mettre au travail 
chez vous aussi.

Le taureau Simmental démontre encore et toujours 
qu'il est le reproducteur le plus rentable sur le marché 

du «boeuf maigre» d'aujourd’hui.

S i m m e n t a l
«Un échelon au-dessus des autres «

Près de vous il y a des Simmental qui pourraient
I améliorer la rentabilité de votre troupeau de vaches J

i
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« Dans l'ancien 

système, il fallait faire 

confiance au 

transporteur, car 

c'est lui qui nous 

représentait à l'encan. 

Nous, les producteurs, 

nous étions loin 

quand ça se vendait.

Avec l'enchère 

électronique, je ne 

m'en &is plus, le veau 

est déjà vendu quand 

il part. «

Florent Francceur, 

producteur, Rollet 

(Abitibi).

•J'estime que nos 

veaux de grain ne sont 

pas encore assez 

compétitifs en termes 

de qualité pour que la 

vente par enchères 

électroniques change 

grand-chose pour 

l'instant dans ce 

dossier.»

Luc Charest, 

secrétaire du Syndicat des 

producteurs de bovins de 

l'Abitibi-Témiscamingue.

Les producteurs des régions éloignées 

et leurs responsables syndicaux témoignent

A
v ec  u n e  pr o d u c t io n  annuelle de 
150 veaux de grain, M. Florent 
Francoeur, de Rollet en Abitibi, 

a suivi avec beaucoup d'intérêt la mise en 
place du nouveau système de mise en 
marché. « Dans l'ancien système, il fallait 
faire confiance au transporteur, car c'est 
lui qui nous représentait à l'encan. Nous, 
les producteurs, nous étions loin quand 

ça se vendait. Avec l’enchère électroni­
que, je ne m'en fais plus, le veau est déjà 
vendu quand il part. L'enchère électroni­
que reste la seule manière que nous 
avons, en Abitibi, de nous faire une place 
sur le marché québécois. line nous reste, 
dans la région, qu’un seul abattoir. Si 
nous voulons détourner nos producteurs 

du marché ontarien, c'est le moyen 
idéal. »

Selon Luc Charest, secrétaire du 
Syndicat des producteurs de bovins de 
l’Abitibi-Témiscamingue, l’introduction 
de la nouvelle méthode de mise en vente 
a suscité, au départ, beaucoup d'espoir. 
• Nos producteurs du Témiscamingue 
avaient pris l’habitude d'aller vendre en 
Ontario, attirés par les prix supérieurs à 
ceux du Québec. Nous pouvions donc 
espérer, devant le succès des enchères 
électroniques de vaches de réforme, ra­
mener les brebis au bercail. Les prix 
s'étaient améliorés et, déjà, 13p. 100 des 
vaches de réforme de la région se ven­
daient sur le marché électronique. Mal­
heureusement, l'abattoir de La Sarre a dû 
fermer ses portes, compliquant diable­
ment le problème. Si les abattoirs éloi­
gnés ont accès à nos bêtes, le problème 
de transport reste entier. C'est toute la 
question delà commercialisation des va­
ches de réforme qui se pose à nouveau. 
En conséquence, nos producteurs 
s'orientent vers les grands abattoirs delà 

région métropolitaine. Est-ce un mal ?

• Dans un autre ordre d'idées, 
j’estime que nos veaux de grain ne sont 
pas encore assez compétitifs en termes 
de qualité pour que la vente par enchères 

électroniques change grand-chose pour 
l'instant dans ce dossier. •

M. Roger Gobeil, de la région du 

Saguenay - Lac-Saint-Jean, estime que

l’introduction des enchères électroni­
ques n’a eu que des effets techniques sur 

la vente. « J'obtiens le même prix que pré­
cédemment, soit 1,48$ la livre. Mes 
veaux de grain se classent toujours A2 à 
l'encan, mais comme le classement va­
rie d'un abattoir à l'autre, il arrive qu'on 

me les déclasse un peu. La mesure cor­
rective est simple, je vais augmenter le 
poids de mes bêtes avant de les mettre 
en marché. Je suis les prix chaque jour, 
même si je ne vends pas. » M. Gobeil ven­
dait environ 250 veaux de grain chaque 
année par les années passées. Il croit 
pouvoir augmenter ce nombre à environ 

400 sous peu.

Pour Marc Bouchard, secrétaire 
du Syndicat des producteurs de bovins 
du Saguenay - Lac-Saint-Jean, la hausse 
des prix attendue dans la région suite aux 
enchères électroniques n'a pas été aussi 
élevée que prévue. •C'est tout bonne­
ment, souligne-t-il, parce que les prati­
ques qui existaient avant la réforme n ’ont 
pas disparu complètement. Des produc­
teurs vendent encore directement aux 

abattoirs et des rabatteurs continuent de 
servir d'intermédiaires. Ces pratiques 
vont disparaître avec les premières pour­
suites devant les tribuanux. Il y faudra un 

peu de temps pour réunir les preuves et 
les témoins nécessaires. Il me semble 
que la subsistance de ces transactions il­
légales montre que nos producteurs sont 
encore insuffisamment informés. Cette 
situation concerne uniquement les pro­
ducteurs de vaches de réforme. Les pro­
ducteurs de veaux de grain étant beau­
coup moins nombreux dans notre 
région, il a été plus facile de les rejoindre 

et de les informer. Malgré leur enthou­
siasme, on essaie parfois de les dégoûter 
par des méthodes vieilles comme le 
monde .- chèques en retard et certificats 
de vente qui n 'arrivent pas. »

M. Bouchard partage le point de 
vue de son confrère de l'Abitibi : le nou­
veau système de vente électronique 
n’encourage peut-être pas les abattoirs 
régionaux, mais il a été conçu avant tout 
pour servir les intérêts des producteurs.
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Pour les encanteurs, an système différent, 

des avantages équivalents

P
aul Bernard, des Encans de la 
Ferme, organise des encans de­
puis 31 ans. Pour lui, le passage 
de l’encan traditionnel à l'encan électro­

nique s’est fait relativement bien. «Nous 
n'avons eu, précise-t-il, qu'un seul pro­
blème, c'est que, suite à de fausses ma­
nœuvres de la part des usagers des termi­
naux, le système a quelquefois "gelé "en 
cours de vente. La source du problème 
est maintenant connue et tout rentrera 
bientôt dans l'ordre. Nous estimons 

qu 'environ 10 p. 100 des vaches de ré­
forme se vendent à travers le nouveau 
système. À mesure que les vendeurs et 
les acheteurs se familiariseront avec 
celui-ci, cette proportion ira en augmen­
tant. Les prix restent comparables d'une 

méthode à l’autre. Quant aux veaux de 
grain, nous prévoyons une légère aug­
mentation de leurs prix à moyen terme,

mais rien de miraculeux. Le roulement 
est satisfaisant. Quant aux critiques, je 
vous dirai que quand le curé de ma pa­
roisse a décidé, devant l'absentéisme 
aux trois messes du dimanche, d’en ré­
duire le nombre à deux, nombreuses 
furent les voix scandalisées, malgré un 
absentéisme aussi élevé. On ne peut pas 
satisfaire tout le monde et son père ! » 

Daniel et Marcel Lafaille, des en­
cans Lafaille et fils, tiennent à peu près le 
même langage. «Ce/a nous occasionne 
plus de travail qu'avant, surtout pour ce 
qui est du triage des veaux et des vaches, 
mais dans l'ensemble, les changements 

sont surtout de nature technique. En ce 
qui nous concerne, comme nous étions 
déjà familiers avec l'électronique, le pas­
sage à la nouvelle méthode de mise en 
vente s’est fait en douceur. »

Daniel Lafaille, des encans 
Lafaille et Fils

Paul Bernard, des Encans 

de la Ferme
Marcel Lafaille des encans 
Lafaille et Fils

Restructuration du marché
Au-delà des divergences d’opi­

nions concernant l'effet de la réforme sur 

les prix, certains points ressortent de 

notre mini-enquête, le plus clair étant 

que l’implantation des enchères électro­

niques n’est pas encore chose faite. 

D’une part, certaines pratiques illégales 

subsistent. D’autre part, si les relations 

traditionnelles entre producteurs et abat­

toirs régionaux s’atténuent, il ne semble

pas clair que la formation d’un vrai mar­

ché provincial de la vache de réforme et 

du veau de grain soit chose acquise. 

Nous en sommes donc au début d’une 

phase de transition, naturellement un 

peu inconfortable, mais qui passera à 

mesure que les producteurs feront des 

enchères électroniques leur instrument 

de mise en marché de prédilection.
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Premiers fournisseurs de veaux au Canada

Les producteurs québécois 
investissent dans la promotion 
du veau de lait Primeur
Richard Petit *

Avec une production annuelle qui s’élèvera cette année à quel­
que 70 000 veaux de lait lourds — 15 fois plus qu’en 1982 —, le 
Québec se place au premier rang des fournisseurs de veaux au 
Canada. Et il n’entend pas se faire déloger de sitôt, bien au con­
traire: en collaboration avec le MAPAQ, la Fédération des pro­
ducteurs de bovins du Québec lançait à la fin du mois d’août une 
importante campagne de promotion. Dotée d’un budget de 
225 000 $ (dont le tiers provient du Ministère), ceile-ci vise à faire 
connaître le veau de lait Primeur, la toute nouvelle appellation du 
veau de lait lourd québécois.

C
f es t  en 1983 que les pro­

ducteurs de veaux lourds 
décidaient d’entrepren­

dre la promotion de leur produit, en 
votant à cet effet une cotisation spé­
ciale de 1,00 $ par tête. Dès l'année 
suivante, cette cotisation était portée 
à 1,50 $ afin d’intensifier les efforts 
de promotion.

De 1983 à 1985, la promotion 
fut orientée vers les deux principaux 
groupes cibles, soit les consomma­
teurs et les bouchers. On produisit 
un dépliant de recettes qui fut distri­
bué aux consommateurs par l’entre­
mise des grandes chaînes d’alimen­
tation, en vue de leur faire connaître 
ce nouveau produit, le veau de grain. 
On acheta également des pages de 
publicité dans plusieurs magazines 
à grand tirage, notamment Sel et 
Poivre et Châtelaine. D’autre part, 
une campagne fut menée auprès 
des bouchers afin de les informer sur 
la nouvelle découpe des carcasses 
de veaux de plus de 110 kg (250 
Ibs).

La coloration de la chair: 
une affaire à considérer

Après cette première offensive 
promotionnelle, on juga opportun de 
marquer un temps d'arrêt et d’effec­

tuer une étude qui permettrait 
d’orienter les campagnes futures. 
Réalisée par la firme IQOP, cette 
étude avait pour but de déterminer la 
perception des consommateurs vis 
à vis la viande de veau.

Les groupes de consomma­
teurs rencontrés fournirent de pré-

Oo de grQln

cieuses informations sur leurs 
besoins et sur les meilleures façons 
d’y répondre. En effet, l’étude révéla 
trois facteurs importants pour les 
consommateurs : une bonne identifi­
cation du veau dans le comptoir des 
viandes; une chair de coloration 
constante d’une semaine à l’autre ; et 
l’accès à des recettes de veau sim­
ples et rapides.

Le message fut bien compris: 
dès le printemps 1986, une première 
série de recettes de veau était pu­
bliée dans divers quotidiens du Qué­
bec et, à l’automne de la même 
année, on donnait le coup d’envoi 
d’une nouvelle campagne publici­
taire. Échelonnée sur 39 semaines, 
celle-ci faisait appel aussi bien à la 
presse écrite qu’à la radio. Ainsi, tan-

°° Ouébe°

L'année 1987-1988 marque on nouveau départ dans la promotion du veau an Québec Avec an 
budget de 225 OOOS, la nouvelle campagne mettra en valeur auasl bien le veau de grain du 
Québec que le veau de lait Frimeur (nouvelle appellation du veau de lait lourd). Cette 
campagne vise également i mieux Caire connaître le veau de lait lourd et à permettre aux 
consommateurs de Caire la distinction entre les deux types de veaux, grâce â une bonne 
identification dans le comptoir des viandes.

SACHS : LA QUALITÉ EN PREMIER
La tronçonneuse indéniablement 
la plus puissante et la plus fiable.

Faites-en l'achat maintenant.

9615, COTE DE LIESSE 
DORVAl iQUEBEC) 
H9P 1 A3

SACHS MOTORS CORPORATION LTD.
A SUBSIDIARY OF FICHTEL « SACHS INDUSTRIESINC

TEL 1514) 636-9180 
TELEX 05-B21689 

FAX 636-3518
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dis que le journal La Presse publiait 
chaque semaine une nouvelle 
recette, le morning man bien connu 
Jacques Proulx se faisait le porte- 
parole de la campagne de promotion 
du veau de grain et vantait les méri­
tes du produit sur les ondes du 
réseau Télémédia, dans le cadre des 
«mercredis du veau de grain».

De son côté, la Fédération réa­
lisait un programme d’identification 
du veau de grain dans le comptoir 
des viandes. L’utilisation accrue des 
cartes de comptoir et des étiquettes 
autocollantes distribuées aux détail­
lants a certes contribué à mieux faire 
connaître le veau de grain du 
Québec.

Parallèlement, on s’employa à 
réaliser du matériel promotionnel 
aux points de vente pour le veau de 
lait lourd. On créa d’abord un logo 
d’identification qui fut apposé sur 
tous les comptoirs de viande conte­
nant du veau de lait lourd ainsi que 
sur les paquets de viande, permet­
tant ainsi aux consommateurs de 
mieux reconnaître le produit.

Un nouveau départ
L'année 1987-1988 marquera 

un nouveau départ dans la promo­
tion du veau au Québec. Avec un 
budget de 225 000 $, la nouvelle 
campagne de promotion mettra en 
valeur les deux produits, soit le veau 
de grain du Québec et le veau de lait 
Primeur (nouvelle appellation du 
veau de lait lourd). Cette campagne 
vise à faire connaître le veau de lait 
lourd et à permettre aux consomma­
teurs de faire la distinction entre les 
deux types de veaux, grâce à une 
bonne identification dans le comp­
toir des viandes. On souhaite aussi, 
bien sûr, les inciter à ajouter le veau à 
leur menu quotidien et ainsi accroître 
la demande pour cette viande tendre 
et savoureuse.

C’est le magazine bien connu 
TV Hebdo qui sera le support de 
cette campagne à l’échelle du Qué­
bec. Au cours de l'automne et de l’hi­
ver, on trouvera dans ses pages des 
recettes à base de veau, ainsi qu’un 
coupon de participation à un con­
cours permettant de gagner des 
fours à micro-ondes. Les partici­
pants devront joindre au coupon le 
logo identificateur soit du veau de lait 
Primeur, soit du veau de grain du 
Québec.

Signalons en terminant que 
ces efforts de promotion bénéficient 
de l’appui du ministère de l'Agricul­
ture, des Pêcheries et de l’Alimenta­
tion. En effet, de 1983 à 1987, le 
Ministère finançait la moitié du bud­
get de promotion du veau. De plus, 
plusieurs de ses employés ont fourni 
efforts et conseils afin de maximiser 
les résultats des diverses campa­
gnes. Le MAPAQ continuera d’ap­
puyer nos efforts, mais en limitant sa 
participation financière au tiers du 
budget.

Ces efforts de promotion de­
vront se poursuivre au cours des 
prochaines années, de manière à 
soutenir la demande pour le veau et, 
par conséquent, à améliorer la renta­
bilité des entreprises productrices 
de veau lourd au Québec.

Avec le veau de lait Primeur et 
le veau de grain du Québec, on 
assiste maintenant au renouveau 
du veau !

* Richard Petit est secrétaire adjoint de la 
FPBQ

IC.I
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ABERDEEN — ANGUS

Enr. #629680 
Tatouage: GXA-5U 
Code: 73 AN 4 
Éleveur: Sydney Castle.

Cowansville, QC 
Propr.: CIAQ inc.

NOUVEAU

TAUREAU.

LEOGES CHALLENGER 5U 

Généalogie (Pur-sang)

Père: Pine Drive Big Sky
Ken Caryl Challenger 304C Ken Caryl Bandomere 0530

Mère: Rideau Transformer 17J
Ledges Evergreen 17L Rideau Evergreen 2E

Contrôle d'aptitudes à domicile — PEG. Québec

Caractère Performance Indice

Poids à la naissance 38 kg 84 Ib —

Poids ajusté à 200 jours 303 kg 666 Ib 106

Gain quotidien moyen sur test 1,33 kg 2,93 Ib —

Poids ajusté à 365 jours 523 kg 1 150 Ib -

COMMENTAIRES

CHALLENGER est un jeune taureau prometteur: généalogie digne d un champion, 
excellente conformation et de bonnes performances. Son pere fut Gr. Champ, a 
Toronto 1984 et sa mere Gr. Champ, à Québec 1980. Son gr.-père PINE DRIVE BIG 
SKY. Gr. Champ. Rés. a Denver 1983. possédé une très bonne épreuve de progéni­
ture tant au Canada qu'aux Etats-Unis. CHALLENGER provient d'un excellent trou­
peau ANGUS du Québec.

Né le: 3 avril 1986

Poids: 657 kg 
(sept. 87)

Hauteur hanches: 
141 cm

Cire, scrot. :
38.5 cm

Un autre jeune 
prêt à relever les défis!

Cinln diniemlnitionirlif.cielle du Quebec (CIAQ) inc. C P 518 Simt-Hyacinthe. Quebec (Cenide). J2S 7BB
mxozmw

Tel (514) 774 1 141 Teiei 05 810542
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n iq u e p r o d u c t io n

S é c u r ité  a u  t r a v a i l

A tte n t io n  ! L e  b é ta i l r e p r é s e n te  
un risque
Yvette Nouail *

S i la  m a c h in e r ie  fa i t d e  n o m b r e u s e s  v ic t im e s  d a n s  le s  fe rm e s  
b o v in e s  c o m m e  a i l le u rs , i l s e m b le  q u e  la  p r é s e n c e  d u  b é ta i l 
c o n s t i tu e  u n  d a n g e r  s u p p lé m e n ta ire . F r a p p é s  o u  « c o in c é s  »  p a r  
le s  a n im a u x , le s  v ic t im e s  s o u ff r e n t  le  p lu s  s o u v e n t  d e  f r a c tu r e s  
o u  d ’a r ra c h e m e n ts  o s s e u x . C ’e s t  a in s i q u e  le  n o m b r e  d e  jo u rs  
in d e m n is é s  p a r  la  C o m m is s io n  d e  la  s a n té  e t  d e  la  s é c u r i té  d u  
t ra v a i l  (C S S T ) e n  1 9 8 1  s ’é le v a it  à  4 0  p a r  c a s  e n  m o y e n n e  d a n s  c e  
s e c te u r ,  c o n tr e  2 6  d a n s  le s  a u tr e s  s e c te u r s  d e  l ’ in d u s t r ie .  E t  to u t  
in d iq u e  q u e  c e t  é c a r t d e  6 5  p . 1 0 0  s ’e s t  m a in te n u  a u  c o u r s  d e s  
a n n é e s  s u iv a n te s .

V
o il à po u r q u o i on a vu aug­
menter depuis 1981 la coti­
sation payée par les produc­
teurs-employeurs à la CSST. Le 

montant de ces cotisations, rappe- 
lons-le, est déterm iné par le coût des 
accidents qui surviennent dans un 
secteur donné, ainsi que par le 
nombre d’employeurs inscrits dans 
le même secteur.

Non seulement cela repré- 
sente-t-il un fardeau financier lourd 
à porter, mais les accidents eux- 
mêmes constituent une épreuve 
difficile à la fois pour le blessé et 
pour sa fam ille, et dont les consé­

quences à long terme peuvent être 
très graves.

Comment éviter cela? Il n’y a 
qu’un seul moyen de «conjurer le 
sort » : la prévention. Or trop souvent, 
celle-ci est perçue comme une con­
trainte ; on a l’impression de gaspiller 
du temps et de l'énergie en effec­
tuant diverses vérifications ou en 
prenant des précautions qu'on es­
time superflues.

Pourtant, y a-t-il un bien plus 
précieux que la santé et l’intégrité 
physique? À quoi serviront les pré­
cieuses m inutes économisées si l'on 
se retrouve sur un lit d’hôpital?

La prévention est bien sûr une 
affaire de choix personnel. Mais les 
éleveurs de bovins peuvent aussi en 
faire une affaire collective et déterm i­
ner, au sein de leurs syndicats, les 
meilleurs moyens de la promouvoir 
et de l'appliquer.

Enfin, la prévention ne doit pas 
être vue comme un élément exté­
rieur à l’exploitation, comme un far­
deau supplémentaire. Elle doit au 
contraire s’intégrer au travail quoti­
dien, devenir un outil de gestion 
parmi d’autres.

Ainsi, tous et chacun pourront 
dire: «Moi, je sème... la pré­
vention!»

* Yvette Nouail est agente de prévention et de 
sécurité au travail é l’UPA

S A L E R S
Vous pouvez obtenir une foule de chiffres et données qui exposent dans le 
détail la productivité supérieure et vraiment équilibrée des bovins Salers. 
De plus vous avez de multiples occasions de voir les bovins Salers.

Pour tous autres renseignements — 
adressez-vous à:

L A  R A C E x  S A L E R S  A S S O C IA T IO N  

O F  C A N A D A
E Q U IL IB R E E

B
246, 2116 • 27th Avenue N E.
Calgary, Alberta T2E 7A6 
(403) 291-2620 

Dans le Québec:

G É R A L D  M c K E E

R .R . 3 , R ic h m o n d  (Q u é b e c ) J O B  2 H 0  
T é l . (8 1 9 ) 0 2 6 -2 9 1 8

A d h é r e z  à  l ’A s s o c ia t io n  S a le r s  

d u  Q u é b e c  e t  v o u s  r e c e v r e z  g r a ­

t is  c in q  a m p o u le s  d e  s p e r m e .
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Collège Macdonald

La génétique et la nutrition
T ex te  : S y lv ie  R oche R eche rche  : H en ry  G a rino *

L
e  Dépar t emen t  de  zoo techn ie  

du co llège M acdona ld pou r­

su it un im po rtan t p rog ram m e 

de  recherches  dans  les  dom aines  de  

la  géné tique , de la  nu trition e t de la  

phys io log ie des bov ins tan t la itie rs  

que de bouche rie . La m a jo rité des  

travaux com po rte  une jus te p ropor­

tion de recherche fondam en ta le  e t 

app liquée , tradu isan t une ne tte  vo ­

lon té d ’ass is te r l’indus trie bov ine  

tan t à  cou rt qu ’à  long te rm e.

N ous ne  pouvons  év idem m ent 

tra ite r de chacun des travaux en  

cou rs  dans  ce  sec teu r. A uss i avons- 

nous  cho is i de  po rte r no tre  a tten tion  

su r les recherches ayan t des inc i­

dences su r la  p roduc tion  des  bov ins  

de bouche rie .

La génétique chez les bovins
La recherche  en génétique a  

récem m e n t connu un nouve l essor 

au  co llège  M acdona ld . E n  e ffe t, pour 

sou ligner l'e xce llence des é tudes  

pou rsu iv ies par l’é tab lissem en t su r 

les  vaches la itiè res , le  m in is tè re  de  la  

S c ience e t de la T echno log ie du  

Q uébec lu i accorda it de rn iè rem en t, 

dans le cad re de son P rog ram m e 

d ’ac tion struc tu ran te , une im po r­

tan te  subven tion .

U ne p rem iè re pa rtie du p ro ­

g ram m e porte su r la géné tique  

quan tita tive des popu la tions bov i­

nes . Le  p ro fesseur J .F . H ayes  é tud ie  

les d ive rs aspec ts géné tiques lié s à  

la  p roduc tion de la  vache au cou rs  

de  sa  v ie , te ls la  longév ité , le  rende­

m en t la itie r, le  ta rissem en t, la  fac ilité  

de  vê lage  a ins i que les  ra tions  e t les  

dépenses a lim enta ires . L 'im por­

tance acco rdée à ce tte reche rche  

décou le du dés ir exp rim é par les  

p roduc teurs la itie rs d ’acc ro ître la  

ren tab ilité  de  leu rs  vaches .

Le p ro fesseu r H ayes se pen­

che  éga lem en t su r la  s truc tu re  géné­

tique  d ’une  popu la tion bov ine , c ’es t- 

à -d ire su r le pou rcen tage des 

fem e lles  accoup lées à  des tau reaux

ép rouvés  e t non  ép rouvés , a ins i que  

su r les d ive rs ca rac tè res pouvan t 

ê tre  cons idé rés dans les ind ices de  

sé le c tion res tre in ts . O n a cons ta té  

qu ’une  s truc tu re  génétique  op tim a le  

v isan t exc lus ivem en t l’am élio ra tion  

de  la  p roduc tion  la itiè re  ne  réponda it 

p lus de m an iè re  adéqua te  aux ex i­

gences ac tue lles  de  l’indus trie .

Les au tres travaux en cou rs  

dans  le  dom a ine  de  la  génétique  po r­

ten t essen tie llem en t su r les vaches  

la itiè res .

La nutrition bovine
Le D épartem ent s ’in té resse  

éga lem ent à l’u tilisa tion des p ro té i­

nes e t au con trô le  de  l’appé tit. P ou r 

le  p ro fesseu r Le roy  P h illip , nu trition ­

n is te , la  nu trition  joue un rô le  dé te r­

m inan t dans la  p roduc tiv ité  des bo ­

v ins . U n  vo le t de  sa  recherche  porte  

su r le  rô le  m é tabo lique de  la  leuc ine  

dans la  consom m ation  e t l’u tilisa tion  

de l’ens ilage .

S e lon le p ro fesseu r P h ilipp , 

l’e ffe t des ra tions à  ca rac tè re ac ide

—  te lles  les  ra tions  à  base  d ’ens ilage

—  rédu it l'e fficac ité  de  l’u tilisa tion  de  

la  p ro té ine  chez les bov ins de bou­

che rie . D es  supp lém en ts p ro té iques  

s ’avè ren t donc nécessa ires pour

augm ente r la p roduc tiv ité du trou­

peau . Le  che rcheur se  p ropose  donc  

d ’é tud ie r l’in te rac tion en tre le taux  

d ’ac id ité  de la ra tion  e t le  dépô t de  

p ro té ines .

Le p ro fesseur H en ry G arino , 

éga lem e n t nu tritionn is te , trava ille  à  

l’am élio ra tion  des fou rrages de fa i­

b le  qua lité  e t à  l’u tilisa tion  des  sous- 

p rodu its  dans la p roduc tion la itiè re  

e t bov ine . T out en co llabo ran t aux  

travau x des p ro fesseu rs B lock e t 

P h illip , il pou rsu it une reche rche su r 

les add itifs e t la fe rm enta tion des  

ensilages.

La physiologie 

de la reproduction
Le p rogram m e de recherches 

en phys io log ie  porte  su r le  déve lop­

pem en t des fo llicu les , l’o vu la tion  e t 

la  fe rtilisa tion . D irigé par le p ro fes­

seu r B ruce D ow ney , d irec teu r du  

D épa rtem ent, l’é tude  tra ite  p lus pa r­

ticu liè rem en t du  rô le  des  p ros tag lan­

d ines dans le déve loppem en t des  

kys tes  ovariens  chez les  vaches la i­

tiè res . O n espè re é tab lir un m odè le  

capab le  de  b loque r la  syn thèse  des  

ho rm ones , ce qu i fac ilite ra it l’é tude  

de  ce tte  pa tho log ie . Les kys tes  ova ­

riens chez les vaches la itiè res —  

don t l’in c idence  se  ch iffre  en tre  10  e t 

20 p . 100 —  p ro longent l’in te rva lle  

en tre  le  vê lage  e t le s  p rem iè res  cha ­

leurs  a ins i que le  m é toes trus fa isan t 

su ite  à la sa illie , occas ionnan t a ins i 

des pe rtes cons idé rab les pou r l’in ­

dus trie  la itiè re .

L ’aven ir de  la  reche rche  bov ine  

au  D épa rtem en t de  zoo techn ie  s ’an ­

nonce  riche  e t s tim u lan t. L ’a rrivée  de  

nouveaux m em bres au se in de  

l’équ ipe  e t la  m ode rn isa tion  des ins­

ta lla tions pou r le  bé ta il con tribue ron t 

assu rém en t au p rogrès de l’ense i­

gnem ent e t de  la  recherche qu i fon t 

la  renom m ée du  co llège  M acdona ld .

K
* H en ry  G a rino  es t p ro fesseu r au  D épa rtem en t 

de zoo techn ie e t d irec teu r du S erv ice de  

l'e x tens ion .
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pro motion

Parce qu’on a réussi à en changer l’image

La cote d’amour du bœuf 
est à la hausse
Francine Ranger-Smith *

Bonne nouvelle pour les producteurs de bovins: l’attitude des 

consommateurs envers le bœuf ne cesse de s’améliorer. Ainsi, 
alors que 51 p. 100 d’entre eux affirmaient en 1982 consommer 

de moins en moins de repas à base de bœuf, ce nombre a dimi­
nué de moitié en cinq ans: il n’est plus aujourd’hui que de 25 p. 
100. C’est ce qu’indique un sondage réalisé au printemps der­
nier, qui révèle aussi une augmentation sensible de ceux qui affir­
ment que «le bœuf d’aujourd’hui est plus maigre qu’auparavant», 
que «le contenu en gras et en calories du bœuf est comparable à 

celui des autres viandes et du poisson » (deux éléments clés de la 

publicité), et qu’ils sont « heureux de savoir que le bœuf est main­
tenant bon pour la santé».

D
epu is  s ix  an s , le CIB effectue 

des enquêtes régulières en 

vue d’évaluer l’efficacité de 

ses programmes de promotion et 

d’étudier l’évolution des attitudes 

des consommateurs à l’égard du 

bœuf. Ces études ont lieu au mois de 

mai de chaque année dans quatre 

centres urbains: Montréal, Trois- 

Rivières, Toronto et Peterborough. 

Les données statistiques ainsi 

recueillies sont des indices précieux 

pour la planification publicitaire du 

CIB.

Le profil du consommateur 
de bœuf

L’étude de 1984 nous a permis 

notamment de définir le profil de 

quatre groupes de consommateurs 

de bœuf, chacun étant attiré par un 

aspect particulier du produit. Les 

«amateurs de bœuf» le préfèrent 

tout simplement pour son bon goût ; 

le groupe « pratique » choisit le bœuf 

en raison de sa commodité; le 

groupe des «cuisiniers créatifs » ap­

précie la polyvalence du bœuf; 

enfin, le groupe «santé» est com­

posé de ceux qui se préoccupent de 

leur alimentation et de leur santé. 

C'est dans ce dernier groupe qu'on 

retrouvait les perceptions les plus 

négatives par rapport à la valeur nu­

tritive du bœuf.

L’étude a démontré que le 

groupe «santé» et celui des ama­

teurs de bœuf constituaient la plus 

forte proportion des consomma­

teurs canadiens et québécois. Par 

ailleurs, le groupe «santé» n’est 

plus le seul à se préoccuper de son 

alimentation : on observe en effet un 

intérêt grandissant pour la nutrition

parmi les autres groupes de con­

sommateurs.

C’est à la lumière de cette re­

cherche que le CIB a adopté en 

1985 une nouvelle stratégie publici­

taire, davantage axée sur les qualités 

nutritives du bœuf. Cette stratégie 

visait en priorité les deux principaux 

groupes de consommateurs, soit les 

amateurs de bœuf et les gens préoc­

cupés de leur santé.

Dès l’année suivante, on pou­

vait noter une amélioration générale 

des attitudes parmi tous les groupes. 

Et comme nous l’avons vu, les résul­

tats de cette année confirment cette 

tendance, ce dont les producteurs 

ne peuvent que se réjouir, -v

* Francine Ranger-Smith est diététiste et 

responsable du bureau de Montréal du 

CIB.

Téléphone (418) 839-9475

(Cncani d dnimaux 

de Québec ^9nc.

JOURNEES DE VENTE 

LUNDI ET MERCREDI

LL
431, 4e Avenue, St-Romuald 

Centre Industriel G6W 5M6

Sortie 318 de la route Transcanadienne
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Pour atteindre des gains de poids supérieurs

Petit traité 

de l’alimentation 

des bovins
Jean Savard

Si l’achat d'un sujet et les frais qui 
s'y rattachent représentent 70 p. 100 des 
coûts variables d'une entreprise d'en­
graissement, près du quart de ces coûts 
sont par ailleurs attribuables aux frais 
alimentaires. Qui plus est, la perfor­
mance des animaux — et en définitive la 
rentabilité de l'exploitation — est direc­
tement reliée à la qualité de leur alimen­
tation. Les producteurs ont donc tout 
avantage à en connaître le plus possible 
sur un domaine aussi crucial. C’est plus 
qu'il n'en faut pour justifier le dossier 
que nous vous présentons ici.

Pour beaucoup d'entre nous, les 
préceptes théoriques sont une chose fas­
tidieuse et de peu d’intérêt. Pourtant, il 
s'agit d'un mal nécessaire. Car s’il est 
essentiel d'appliquer un strict régime

alimentaire pour atteindre des gains de 
poids supérieurs, on ne peut élaborer un 
régime équilibré sans connaître les prin­
cipes de base de la théorie de l'alimen­
tation. Dans le texte qui suit, Chantal 
Beaulieu, nutritionniste chez Shur-Gain, 
nous expose donc les grands principes 
sur lesquels repose l'alimentation des 
bovins.

Nous passons ensuite à la pra­
tique : d’abord, Régent Leduc, agronome 
au MAPAQ, se penche sur l'engraisse­
ment et la finition des bouvillons ; Ber­
trand Lachance, de la Station de recher­
ches de Lennoxville, nous dit quant à lui 

comment ces principes s’appli­
quent à la production du veau de grain, 
une technique qui exige beaucoup de 
minutie.
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Énergie, protéines, m inéraux et vitam ines

Les nutriments peuvent assurer 
des taux de gain supérieurs
Chantal Beaulieu *

Les besoins 
énergétiques du bovin 

de boucherie varient 
selon l'âge, le poids et 

le rythme de 
croissance, mais aussi 
en fonction du niveau 

d'activité, de la 
température et du 

stress.

U
N RÉGIME alim entaire équilibré 
repose essentiellem ent sur les 
élém ents nutritifs que contien­
nent les alim ents. En effet, la ration des 

bovins de boucherie se com pose d'une 
grande variété d 'alim ents, dont la valeur 
est directem ent proportionnelle à la 
quantité d’énergie, de protéines, de 
m inéraux et de vitam ines qu'ils renfer­
m ent. N on seulem ent ces nutrim ents 
sont-ils essentiels au bon fonctionne­
m ent de l'organism e anim al, m ais leur 
dosage déterm ine en grande partie le 
taux de gain du bétail.

L’apport énergétique
Toutes les fonctions de l’orga­

nism e —  contractions m usculaires, bat­
tem ents cardiaques, croissance, etc. 
— nécessitent une certaine quantité 
d ’énergie. En outre, l'apport énergétique 
de la ration influe directem ent sur l'effica­
cité de l'utilisation des autres nutrim ents 
(protéines, m inéraux et vitam ines), et par 
conséquent sur les perform ances de 
l'anim al. A insi, une déficience en énergie 
retardera la croissance des veaux, 
réduira la fertilité des adultes, entraînera 
une dim inution du développem ent m us­
culaire, etc.

Selon son niveau d'utilisation, 
l'énergie s'exprim e de différentes façons 
(voir la figure ci-contre). L'énergie brute 
correspond à l'énergie totale contenue 
dans l'alim ent et, théoriquem ent, utilisa­
ble par l'anim al. M ais une im portante 
proportion de cette énergie est élim inée 
dans les fèces et ne sera jam ais assim ilée 
par l'organism e. La différence entre 
l'énergie consom m ée et l'énergie perdue 
dans les fèces constitue l'énergie digesti­
ble. 11 faut encore soustraire de cette der­
nière l'énergie perdue sous form e d 'urine 
et de gaz (m éthane). Ce qui reste s'ap­
pelle alors f énergie métabolisable, c'est-

à-dire théoriquem ent utilisable par les 
tissus (m étabolism e).

Par ailleurs, les réactions bio­
chim iques qui se produisent dans l'orga­
nism e entraînent inévitablem ent un 
dégagem ent de chaleur. Cette perte 
d 'énergie, appelée «extra-chaleur», varie 
selon le type d'alim ent et l'utilisation. 
A insi, le rendem ent de l'énergie m étabo­
lisable est différent selon qu’elle sert à 
l'entretien ou à l'engraissem ent. D ans ce 
dernier cas, on parlera d'énergie nette de 
gain. C'est évidem m ent en fonction de 
celle-ci que l’on évaluera l'apport énergé­
tique des différents alim ents, puisqu'elle 
représente l'énergie disponible pour la 
croissance une fois que les besoins 
m étaboliques de base ont été satisfaits.

Com m e tous les autres rum i­
nants, le bovin de boucherie tire sa princi­
pale source d ’énergie des glucides 
contenus dans les ensilages, le foin, les 
sous-produits végétaux et les céréales. À  
l'exception des alim ents d'allaitem ent 
pour les veaux, les m atières grasses (non 
protégées) ne constituent pas une source 
d 'énergie pour le bovin.

Les besoins énergétiques du 
bovin de boucherie varient bien entendu 
selon lage, le poids et le statut physiolo-

Utilisation de l'énergie chez le ruminant

Énergie brute 

Énergie élim inée —  fèces 

Énergie digestible 

Énergie élim inée —  U rine 

Énergie m étabolisable 

Stockage —  graisse 

Énergie nette d 'entretien 

Énergie nette de gain

100%

20 à 50%

70%  (50 à 80% ) 

gaz

57%  (35 à 70% )

t 41 % Extra-chaleur 

24% Extra-chaleur
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À cause de leurs 
nombreuses fonctions, 

une déficience en 
calcium ou en 

phosphore peut se 
manifester de diverses 

manières : manque 
d'appétit, 

ralentissement de la 
croissance pouvant 

aller jusqu'au 
rachitisme, fractures 

spontanées, etc.

gique (rythme de croissance), mais aussi 
en fonction du niveau d'activité, de la 
température et du stress. En saison 
froide, par exemple, le bovin aura besoin 
— comme nous tous d'ailleurs ! — d'une 
ration plus énergétique pour se ré­
chauffer.

Les protéines
Les protéines sont les principaux 

constituants de l'organisme ; la ration 
doit donc en fournir un apport continuel, 
de façon à assurer l’entretien, la répara­
tion des tissus, la croissance, le dévelop­
pement musculaire, etc. Soulignons ici 
que l'animal ne peut accumuler de 
réserve appréciable de protéines, con­
trairement à l'énergie qu'il peut stocker 
sous forme de graisse.

Chez les bovins, la plus grande 
partie des protéines alimentaires sont 
dégradées, et les produits de cette dé­
gradation servent aux micro-organismes 
du rumen pour leur propre synthèse pro­
téique. Ces micro-organismes seront 
détruits lors de leur passage dans la cail­
lette et l'intestin grêle, et leurs protéines 
seront alors assimilables par l’animal.

Cette activité microbienne rumi- 
nale permet au bovin d'utiliser l’azote 
non protéique comme l'urée. Générale­
ment, la synthèse des protéines micro­
biennes du rumen améliore la composi­
tion des protéines ingérées, et par 
conséquent leur qualité. L'usage durée 
dans le rationnement des bovins vise 
donc à tirer parti de la synthèse protéique 
microbienne.

Les aliments protéiques les plus 
couramment utilisés pour les bovins sont 
les tourteaux de soya et de canola, le glu­
ten de maïs (fin ou gros), le gru, etc. Ces 
produits entrent dans la composition des 
concentrés commerciaux.

Les minéraux
Les minéraux remplissent diver­

ses fonctions dans l'organisme : certains 
sont des constituants fondamentaux des 
structures osseuses, tandis que d'autres 
jouent un rôle fonctionnel ou physico- 
chimique dans le travail cellulaire. Les 
déficiences minérales sont plutôt rares 
chez les bovins nourris avec des concen­
trés équilibrés et des fourrages prove­
nant d'une terre normalement fertilisée.

Les minéraux les plus importants 
sont le sodium, le calcium et le phos­
phore. 11 est très facile de combler les 
besoins en sodium ; la meilleure façon 
consiste à offrir du sel sous forme de 
pierre à lécher. Le sel cobalt iodé est par­
ticulièrement recommandé, car l'iode 
prévient le goître, tandis que le cobalt 
est nécessaire à la synthèse de la vita­
mine Bl2.

À cause de leurs nombreuses 
fonctions, une déficience en calcium ou 
en phosphore peut se manifester de 
diverses manières : manque d'appétit, 
ralentissement de la croissance pouvant 
aller jusqu'au rachitisme, fractures spon­
tanées, etc. Étant donné que ces deux 
minéraux sont étroitement reliés — à tel 
point que l'excès de l'un entraîne la 
carence de l'autre —, il est essentiel de 
maintenir un équilibre optimal entre les 
deux, soit un ratio calcium-phosphore de 
2 pour 1.

Les fourrages de légumineuses 
sont généralement riches en calcium 
(env. 12,0 g/kg) et pauvres en phosphore 
(2,2 g/kg), tandis que l’on retrouve des 
teneurs moyennes en ces deux éléments 
dans les fourrages de céréales et de gra­
minées (soit 3,6 et 4,1 g/kg). L’ensilage 
de maïs, pour sa part, contient une quan­
tité moyenne de calcium (3,7 g/kg), mais 
peu de phosphore (2,2 g/kg). Al’opposé, 
les grains sont généralement pauvres en 
calcium (0,4 à 0,7 g/kg) et riches en 
phosphore (3,0 à 4,0 g/kg).

Les vitamines
Bien qu’on ne connaisse pas pré­

cisément la fonction de chacune des vita­
mines, on peut dire quelles agissent en 
général comme catalyseurs du travail 
cellulaire.

Les vitamines du complexe B, 
ainsi que les vitamines C et K, sont nor­
malement synthétisées par la microflore 
du rumen. Par contre, les bovins ont 
besoin d'un apport extérieur de vitami­
nes A, D et E. Comme celles-ci sont ajou­
tées en grande quantité aux moulées 
commerciales, il est rare de rencontrer 
des signes de carence dans nos 
élevages. ^

* Chantal Beaulieu détient une maîtrise en agronomie 
et est nutritionniste é la Division Shur-Gain de Canada 
Packers.
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Des rations à la fois 

savoureuses et 

équilibrées rendront 

les bétes plus 

« agressives » à la 

mangeoire, 

minimisant ainsi les 

problèmes de santé.

ras

Engraissement et finition des bouvillons

La performance du troupeau 

est entre les mains 

du producteur
R égent Leduc *

I
fj ALIMENTATION des bovins, que ce 

so it en phase d 'engra issem ent ou 

^ de fin ition, dem ande une a ttention 
constante, pu isque c'est la perform ance 

du béta il qu i en dépend. O r les produc­
teurs peuvent a isém ent m aîtriser tous les 
facteurs qu i in fluent sur la  conversion a li­
m entaire , de façon à atte indre un rende­
m ent optim al.

D 'abord, il im porte de savoir 
qu 'un program m e alim enta ire do it ten ir 
com pte des param ètres su ivants :
1 . Le stade de développem ent du sujet, 

son poids, son ossature et l'é tat de 
sa chair.

2 . Sa capacité  génétique com pte tenu du 
po ids de fin ition que l'on vise, de son 
sexe et de la carcasse optim ale.

3. La quantité et la qualité des a lim ents 
qu i com poseront sa ration.

4. Le recours à des additifs a lim enta ires 
et à des stim ulants de cro issance.

5. L 'environnem ent, notam m ent la tem ­
pérature am biante et les facteurs de 
stress.

Le producteur désireux de b ien 
p lan ifier la rég ie a lim enta ire de son ex­
p lo ita tion aura avantage à é tab lir un pro­
gram m e alim enta ire en suivant les 
quatre étapes su ivantes.

Première étape: 
prévoir les quantités

La prem ière étape consiste à dé­
term iner les quantités d 'a lim ents qu i se­
ront nécessaires pour l'exp loita tion. Pour 
ce fa ire , on doit ten ir com pte du taux de 
consom m ation de m atières sèches et 
des d iverses proportions de fourrages et 
de gra ins dans la ra tion. O n ca lcu lera les 
quantités d 'a lim ents requis en fonction

du taux de ga in  et des besoins a lim enta i­
res d 'entre tien des bouvillons. S i l'on 
n 'u tilise pas d 'additifs  a lim enta ires te ls le 
R um ensin ou le Bovatec, on devra aug­
m enter les quantités de 8 à 10 p. 100 
pour obten ir le m êm e gain de poids. Il 
faut égalem ent ten ir com pte des pertes 
encourues lors de l'entreposage et de la 
m anipulation, lesquelles peuvent at­
te indre 10 p. 100 pour les gra ins hum i­
des, et 15 p. 100 pour les fourrages 
hum ides.

Le démarrage

Pour a tte indre  des perform ances 
optim ales, il faut s’assurer que les ani­
m aux consom m ent le p lus rap idem ent 
possib le . La phase de dém arrage est très 
im portante à cet égard. D es rations à la 
fo is savoureuses et équilibrées rendront 
les bêtes plus «agressives» à la m an­
geoire , m in im isant a insi les problèm es 
de santé. À  l'a rrivée du béta il en parc, on 

effectuera un contrô le de l'eau et on of­
frira un fo in feu illu  à vo lonté, a insi qu 'un 
apport de m oulée appétissante com por­
tant une dose de 14 à 16 p. 100 de pro­
té ines à fa ib le dégradabilité . C om m e il 
s 'ag it d 'une phase d ’adaptation, ce la per­
m ettra  aux an im aux de m ieux s 'acclim a­
ter à leur nouvel environnem ent. Par la 
su ite , on les préparera à la phase d ’en­
gra issem ent en introduisant graduelle­
m ent de l’ensilage dans leur ra tion.

L’engraissement

Il s 'ag it d 'abord d 'établir la durée 
de la phase d 'engraissem ent, qu i devra it 
varier se lon le type d 'ossature. Au cours 
de cette période de cro issance, ce sont
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normalement les fourrages produits à la 
ferme qui constituent le principal élé­
ment de la ration. On complétera celle-ci 
de façon à atteindre un niveau de protéi­
nes de 12 p. 100 et un apport énergéti­
que suffisant pour obtenir un gain jour-

Tablaau 1 — Poids de finition potentiel selon la catégorie d'ossature et le sexe 
(en kg)

Catégorie Bouvillons Génisses Taurillons
d'ossature

f i 385 310 460
Petite ■* 2 410 325 490

l3 430 345 520

f4 450 360 545
Moyenne i 475 380 570

l6 500 400 600

f 7 525 420 625
Grosse *■ 8 545 435 650

l 9 570 450 675

Pour les races anglaises, les catégories 1.2 et 3 correspondent à une petite ossature, les catégories 4 et 5 à une 
ossature moyenne, et la catégorie 6 à une grosse ossature

Pour les races européennes, les catégories 7 et 8 correspondent à une ossature moyenne, et la catégorie 9 à une 
grosse ossatuie

nalier de 1 kg (énergie nette de gain de 
1,00 à 1,05 Mégacalorie par kilogramme 
de matière sèche). Des recherches ont 
démontré que ce taux de croissance mo­
déré permet d'éviter un dépôt de gras 
trop rapide, lequel peut entraîner un 
poids de finition inférieur et un classe­
ment A3 ou A4. Les tableaux ci-contre in­
diquent le taux de gain moyen suggéré 
selon le type d'ossature.

La finition

La phase de finition dure en gé­
néral trois mois. C'est au cours de cette 
période qu’on aura principalement re­
cours aux grains et aux concentrés éner­
gétiques. Les grains ayant été introduits 
vers la fin de la période de croissance, on 
peut prévoir qu'ils constitueront jusqu'à 
50 p. 100 de la consommation de ma­
tière sèche à la fin de la période de fini­
tion. La ration devra contenir au moins 
10 p. 100 de protéines, dont un tiers 

Suite en page 30
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Sybrandt Kroeske 
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Pour région St-Hyacinthe
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Tél. (514) 772-2110

Bovins du Québec Octobre 1987 25



s s i e

La production de veau de grain

Une technique récente qui exige 

minutie et attention
T exte : C laude  B raban t R echerche : B ertrand Lachance *

La coloration de la 

chair du veau —  qui 

détermine sa 

classification —  est 

bien sûr une 

préoccupation 

importante pour les 

producteurs de veaux.

E
N E U R O P E com m e aux É ta ts -U n is , 

on p rodu it du veau lou rd depu is  

fo rt longtem ps. A u Q uébec, il y  a  

à pe ine une décenn ie qu ’on s 'es t lancé 

dans  ce tte  p roduction  su r une base com ­

m erc ia le . M a is tandis qu 'a illeu rs les 

veaux son t nourris exc lus ivem en t aux 

a lim en ts  d 'a lla item ent, des travaux  de  re ­

che rche e ffectués au  Q uébec  e t en O n ta ­

rio  nous pe rm e tten t au jou rd 'hu i de p ro ­

du ire  des  veaux lou rds de  qua lité  nourris  

essen tie llem en t aux g ra ins .

C e tte techn ique re la tivem ent 

nouve lle ex ige cependant beaucoup de 

m inu tie  de  la  part du  p roducteur, pa rticu ­

liè rem en t lo rs de l’acha t des su je ts  e t au  

cou rs de la phase de dém arrage . D e 

m êm e, la rég ie a lim en ta ire devra fa ire  

l'ob je t d 'une a tten tion sou tenue s i l'on  

dés ire  ob ten ir, dès le  départ, un  bon  taux  

de cro issance .

P lus ieu rs nutrim en ts entren t 

dans la  com pos ition des ra tions , chacun  

ayant son rô le e t son im portance p ro ­

p res : énerg ie , p roté ines , ca lc ium , phos­

phore , v itam ines, e tc. Pour s im p lifie r, nous  

nous pencherons ic i un iquem en t su r les 

beso ins en pro té ines, pu isque les 

m êm es p rinc ipes s 'app liquen t en géné­

ra l à  tous les nu trim ents  essen tie ls . D 'a il­

leu rs , s i l'on u tilise des a lim ents b ien  

équ ilib rés , il su ffit de m a îtrise r le  dosage  

d 'un nu trim en t fac ilem ent m esurab le  

com m e la  p ro té ine pou r que les beso ins  

au chap itre des autres nu trim ents se 

trouvent presque autom atiquem en t 

com b lés .
À  titre  d ’exem p le , le  tab leau 1 in ­

d ique le taux de cro issance auque l on  

peut s 'a ttend re chez les veaux la itie rs  de  

type H o ls te in . O n y  re trouve no tam m ent 

la quantité  quotid ienne  de p ro té ines re ­

com m andée par le N R C (1978). Le tab­

leau  2 , quan t à  lu i, p résente  un  p lan  de  ra ­

tionnem en t typ ique qu i pe rm e t de vo ir 

com m ent la rég ie de l'a lim enta tion peut 

pe rm e ttre de répondre aux beso ins p ro ­

té iques des veaux.

Partir sur le bon pied
La phase de dém arrage é tant de  

tou te p rem ière im portance pour la pe r­

fo rm ance fu tu re des veaux, il im porte  de  

p rend re so in deux dès leu r a rrivée à 

l’é tab le . A ins i, ap rès que lques  heures de  

repos, on leu r se rv ira un repas à base  

d ’é lec tro ly tes ( 1 ,5  à  2 ,0  litres). Le  p rem ie r 

repas de la it ne se ra se rv i que 10 à 12 

heu res p lus  ta rd . D ’a illeu rs, au  cou rs des 

deux ou tro is  p rem iè res sem a ines, c ’es t 

le la it (a lim ent d 'a lla item ent) qu i consti­

tue l’a lim ent de base . C erta ines condi­

tions do iven t donc ê tre respectées scru ­

pu leusem en t : assu rer une tem péra ture  

constante aux a lim en ts d 'a lla item ent 

(38-40°C ), tou jou rs su iv re le m êm e 

o rd re de d is tribu tion , ve ille r à  la  p rop re té  

des réc ip ien ts , e tc .

La quantité d ’a lim en ts à serv ir 

dépend b ien sû r de la concentra tion  en  

p ro té ines . A ux fins de no tre  dém onstra ­

tion , cons idé rons que l’a lim ent d 'a lla ite ­

m en t se rv i con tien t 20 p . 100 de p roté i­

nes b ru tes , e t le concen tré , 17 p . 100 . 

E n tre la deux ièm e e t la tro is ièm e se­

m a ine  d 'é tab le , pou r qu 'un  veau  de  53  kg  

fasse un ga in quo tid ien supérieu r à 

400  g , il do it consom m er 195  g  de  p ro té i­
nes  pa rjou r. À ce  m om ent, c 'es t l'a lim en t 

d 'a lla item en t qu i lu i fourn it la  p lus  g rande  

pa rtie des nu trim ents dont il a beso in  -, 

a ins i, s 'il en consom m e 700 g, il reço it 

140 g de pro té ines (700 g x 20% = 

140 g ). Il au ra donc beso in de consom ­

m er un peu p lus de 300 g de concen tré  

a fin  de com b le r ses beso ins p ro té iques  

(300 g x 17%  = 51 g).
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Pour atteindre de bons 

rendements dans la 

production du veau de 

grain, le producteur se 

doit de maîtriser la 

régie de 

l'alimentation.

Le sevrage,
une question de «timing»

L 'âge n ’es t pas le  seu l é lém en t à 

cons idé re r lo rsqu 'il s 'ag it d 'e ffec tue r le  

sevrage . E n tre la quatrièm e et la c in ­

qu ièm e sem a ine , pou r qu 'un veau de 

60 kg  pu isse fa ire un ga in quo tid ien su ­

pé rieu r à 800 g , il a beso in  de 325 g de  

p ro té ines  pa r jou r. S 'il ne  consom m e  tou ­

jou rs que 700 g d 'a lim ent d 'a lla item en t, 

ce la ne lu i appo rte que 140 g de p ro té i­

nes ; il do it donc consom m er 1 ,1 kg de  

concen tré  pour com b le r ses  beso ins p ro ­

té iques (1 ,1 kg  x 17%  = 187 g ).

P ou r a tte ind re le taux de cro is ­

sance ind iqué  au  tab leau 1 , il fau t abso lu ­

m en t que le  veau consom m e quo tid ien ­

nem ent de 1,5 a 2 ,0 kg de concen tré

T ableau 1 —  T aux de  c ro issance  e t besoins p roté iques des veaux la itie rs  m â les de  

type H o ls te in

Â ge P o ids G a in C onsom m ation B eso in N iveau de

d 'é tab le de concen tré quo tid ien p ro té ines

(B 7%  M .S .) de p roté ines de la

N R C (1978 ) ra tion

S em . kg g kg g %

A cha t 50 — — — —

1 51 140 • 120

2 53 285 * 155

3 56 430 * 195

4 60 570 • 240

5 66 860 • 325

6 73 1 000 2 .25 380 16 .9

7 80 1 000 2 .25 380 16 .9

8 87 1 000 2 ,70 415 15 .4

9 95 1 140 2 .95 470 15 .9

10 103 1 140 3 .15 505 16.1

11 112 1 285 3 .40 555 16 .3

12 121 1 285 3 .65 575 15 .8

13 131 1 430 4 .00 635 15 .9

14 141 1 430 4 .30 660 15 .4

15 151 1 430 4 ,55 685 15.1

16 162 1 570 4 .75 715 15.1

17 173 1 570 5 .05 745 14 .8

18 184 1 570 5 ,40 770 14 .3

19 195 1 570 5 .75 800 13 .9

20 206 1 570 6 .00 820 13 .7

21 217 1 570 6 .20 840 13 .5

22 228 1 570 6 .55 860 13.1

La  consom m ation  de  concen tré  e t le  n iveau  de  p ro té ines dans  la  ra tion  dépenden t de  la  quan tité  de  la it se rv i e t du  

n iveau de  p ro té ines qu 'il con tien t

T ableau 2  - - P lan  de ra tionnem en t se rv i en deux repas pa r jour (ra tion  pa r repas)

Â ge d 'é tab le A lim en ts E au La it

(Jou rs ) d 'a lla item ent (kg ) (litres ) (litres )

1 0 .16 1 .10 1 .25

2 — 3 0.18 1 .32 1 .50

4 — 7 0 .22 1 ,53 1 .75

8— 10 0 .28 1 .97 2 .25

11 —  14 0 .31 2 .19 2 .50

15— 21 0 .38 2 .63 3 .00

22 —  28 0 .39 2 .86 3 .25

29 —  35 0 .18 1 .32 1 .50

avan t de pouvo ir le sevre r. D ans la p ro ­

duc tion de veau de g ra in , l'ob jec tif n 'es t 

pas seu lem en t de passer le  p lus rap ide ­

m en t poss ib le à un a lim ent m o ins coû ­

teux  ; il s 'ag it su rtou t d 'a tte ind re  des pe r­

fo rm ances  in té ressan tes , com parab les à  

ce que l'on obtiendra it s i les veaux 

é ta ien t nou rris exc lus ivem en t au la it. Le  

p roduc teu r do it donc ten ir com p te non  

seu lem en t de la consom m ation quo ti­

d ienne  de  concentré , m a is  éga lem en t du  

ga in  de  po ids  v if  que  les  veaux on t a tte in t. 

L 'ob jec tif devra it ê tre d 'ob ten ir un ga in  

m in im a l de 15 à 20 kg au cou rs des s ix  

p rem iè res  sem a ines d 'é levage.

Pour une croissance soutenue
C 'es t géné ra lem ent au débu t de  

la  phase  de  c ro issance que  l'on  reg roupe 

les veaux en enc los de 10 à 15 tê tes . 11 

n 'es t d 'a illeu rs  pas  u rgen t de  le  fa ire  avan t 

hu it sem a ines d 'é tab le . C 'es t auss i à ce  

m om en t que  le  p roduc teu r com m ence ra  

à  se rv ir du  m a ïs  en tie r, accom pagné d 'un  

supp lém en t de  p ro té ines , de  m iné raux e t 

de  v itam ines , en rem placem ent du con ­

cen tré se rv i en phase de dém arrage .

P our qu 'un  veau fasse des ga ins  

quo tid iens supérieurs à 1 kg en tre le  

po ids de  80  e t 140 kg , il do it recevo ir une  

ra tion  con tenan t en m oyenne 16 p . 100  

de  p ro té ines -, au  cou rs  du  tro is ièm e  m o is  

d 'é tab le , en tre  le  po ids de 140 e t 170 kg , 

une  ra tion  de 15  p . 100 de  p ro té ines su f­

fira -, en fin , lo rsque le veau au ra a tte in t 

175 kg de po ids v if, so it ve rs l'âge de 

quatre m o is d 'é tab le , le produc teu r 

pou rra lu i se rv ir une ra tion n 'ayan t que  

14 p . 100 de p ro té ines . Le tab leau 3 in ­

d ique les p roportions de m a ïs e t de  sup ­

p lém ent p ro té ique , se lon la concen tra ­

tion de ce lu i-c i (36 ou 32 p . 100 de . 

p ro té ines).
É tan t donné que l'o rge con tien t 

un  taux  de  p ro té ines  de 11 ,5  p . 100 , com ­

pa ra tivem en t à 9  p . 100 pour le  m a is , on  

u tilise ra un supp lém en t à 30 p . 100 de  

p ro té ines p lu tô t que 36 p. 100; le  

m é lange se fa it dans les m êm es p ropo r­

tions  que pour le  m a ïs e t un  supp lém en t 

de 36 p . 100 .

Il es t im portan t que tous les 

veaux a ien t accès en m êm e tem ps à la  

m angeo ire , e t que le supp lém en t se rv i 

s 'inco rpo re b ien avec la cé réa le u tilisée

S u ite  en page 30
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AVIS

r>£2*

’(PRIMALAinV------------------------- -------------------------------liée'

TEL.: (514) 773-9927 
(514) 796-3605

0(y

0° ^

Affiliés à l’Union laitière normande, leader mondial du secteur des ali­

ments d’allaitement depuis plus de vingt ans, l’ULN commercialise quel­

que 190 000 tonnes par an d’aliments pour veaux de lait lourds.

Nous sommes fiers de vous présenter nos gammes d’aliments fabri­

qués sous licence ULN.

OBJECTIF OBJECTIF

Gamme veaux 420 Ib en 108 jrs Gamme veaux 460 Ib en 115 jrs

1 sac de F1 42,50 $ 1 sac de F1 42,50 $

3 sacs de F2 41,50 $ 3 sacs de F2 41,50 $

Compléments F3 39,75 $ Compléments F14 37,75 $

Condition de paiement: 10 jrs date de livraison

Depuis 1980, nous fabriquons au Québec les aliments 

les plus performants au Canada.

Contactez-nous, nos spécialistes agronomes 
sont à votre disposition.

Siège social: 500, av. Martineau,
St-Hyacinthe J2S 8B/



marché

Veaux d’embouche *

Prix au 
100 Ibs

Jan Févr Mars Avril Mai Juin Juil Août Sept Ocl Nov Die

* Mâles de 500-600 lbs,
Marché à bestiaux de l’Ontario (Toronto).

Veaux d’abattage *

Prix au 
100 Ibs

Jan Févr. Mars Avril Mai Juin Juil Aoùl Sept Del Nov Déc

* Bons veaux, Marché à bestiaux de Montréal.

Veaux de grain *
Prix au 
100 Ibs

Jan Févr Mars Avril Mai Juin Juil Août Sept Oct

‘ Veaux de 450-500 Ibs, 
encan de Saint-Hyacinthe.

Bouvillons d’abattage *

Prix au 
100 Ibs

Jan Févr Mars Avril Mai Juin Juil Août Sept Oct Nov Dec

’ Vente directe aux abattoirs de l'Ontario, 
carcasse chaude, FAB abattoir.

Vaches de réforme *

Prix au 
100 Ibs

Jan Fevr Mars Avril Mai Juin Juil Août Sept Ocl Nov Dec

* Vaches D i-Ds,
Marché à bestiaux de Montréal.

_____________|______________

1985 1986 1987
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S u ite  d e  la  p a g e  2 5

Tableau 2 —  P o id s  d e  f in it io n  d e s  b o u v il lo n s  s e lo n  le  p o id s  a u  s e v ra g e ' (e n  k g )

C a té g o rie P o id s
G a in / jr

d 'o s s a tu re in itia l

1 1 8 0 0 .8 6

2 1 9 0 0 ,9 0

3 2 0 0 0 .9 3

4 2 1 0 0 .9 6

5 2 2 0 1 .0 0

6 2 3 0 1 .0 3

7 2 4 0 1 .0 7

8 2 5 0 1 .1 0

9 2 6 0 1 .1 3

P o id s  d e  

t ra n s it io n  b
G a in / jr

P o id s

f in a l

2 3 5 1 .2 5 3 8 5

2 6 0 1 .2 5 4 1 0

2 8 0 1 .2 5 4 3 0

3 0 0 1 .2 5 4 5 0

3 2 5 1 .2 5 4 7 5

3 5 0 1 .2 5 5 0 0

3 7 5 1 .2 5 5 2 5

3 9 5 1 .2 5 5 4 5

4 2 0 1 .2 5 5 7 0

a A v e c  l 'h y p o th è s e  d 'u n  y a m  v a r ia b le  e n  p é r io d e  d e  c ro is s a n c e  e t d 'u n  g a in  f ix e  e n  p é r io d e  d e  f in it io n  

b  T ra n s itio n  d e  la  p h a s e  d e  c ro is s a n c e  â  la  p h a s e  d e  f in it io n

p o u r ra  p ro v e n ir d 'a z o te  n o n  p ro té iq u e  ; 

le  c o n te n u  é n e rg é tiq u e  s e ra  é le v é , s o it  

u n e  é n e rg ie  n e tte  d e  g a in  v a r ia n t e n tre  

1 ,1 0  e t 1 ,2 5  M c a l/k g  d e  m a t iè re  s è c h e .

Bien choisir et évaluer 

les sujets
L a re n ta b il ité  d 'u n  é le v a g e re ­

p o s e  a v a n t to u t s u r le  c h o ix  d e s  s u je ts .

O n  o p te ra  d o n c  p o u r d e s  v e a u x  d 'e m ­

b o u c h e  e n  b o n n e  s a n té , p ro v e n a n t d ’u n  

b o n  c ro is e m e n t, e x e m p ts d e g ra s e t 

a s s e z  lo n g s . O n  v e il le ra  e n s u ite  à  b ie n  

é v a lu e r  le u r  s ta d e  d e  d é v e lo p p e m e n t, n o ­

ta m m e n t l 'é ta t d e  le u r c h a ir  e t le u r c a té ­

g o r ie  d 'o s s a tu re , a f in  d e  d é te rm in e r  le u r  

p o id s  d e  f in it io n  o p t im a l.

P o u r fa ire  e n  s o r te  q u e  to u s  le s  

s u je ts  a tte ig n e n t  u n  p o id s  d e  v e n te  o s c il­

la n t a u to u r d e  3 0 0  k g  d e  c a rc a s s e , i l e s t 

p r im o rd ia l d e  le u r  o f f r ir  u n e  ra t io n  d e  d é ­

m a r ra g e  c o n v e n a b le  d e  m a n iè re  à  ré ­

d u ire  le  s tre s s . O n  v e il le ra  e n s u ite  à  c e  

q u e  la  ra t io n  p o u r  la  c ro is s a n c e  s o it b ie n  

é q u il ib ré e , p o u r te rm in e r , lo rs d e la  

p h a s e  d e  f in it io n , p a r  u n e  d iè te  p lu s  é n e r­

g é t iq u e . U n  te l p ro g ra m m e  a lim e n ta ire  

e s t u n  g a g e  d e  b o n n e  p e r fo rm a n c e  e t 

d e  re n ta b il ité . ^

’ R é g e n t L e d u c  e s t a g ro n o m e  a u  b u re a u  ré g io n a l d e  

S a in t-J e a n  -  V a lle y f ie ld  d u  M A P A Q

S u ite  d e  la  p a g e  2 7 a f in  d 'é v ite r  le  tr i. I l e s t p ré fé ra b le  d ’a li­

m e n te r  le s  v e a u x  d e u x  fo is  p a r  jo u r  e t  d e  

le s  la is s e r v id e r c o m p lè te m e n t la  m a n ­

g e o ire  a u  m o in s  d e u x  o u  tro is  fo is  p a r  

s e m a in e .

P a r a il le u rs , l 'e a u  n e  d o it s u r to u t 

p a s  ê tre  n é g lig é e . E lle  e s t a u s s i e s s e n ­

t ie lle  a u  fo n c t io n n e m e n t d e  l 'o rg a n is m e  

q u e  le s  p ro té in e s  o u  l 'é n e rg ie . C 'e s t p o u r­

q u o i i l e s t im p o rta n t,  s u r to u t  a v a n t le  s e v ­

ra g e , q u e  le  v e a u  a it to u jo u rs  d e  l 'e a u  d e  

b o n n e  q u a lité  à  s a  d is p o s it io n . I l  y  a  d 'a il­

le u rs  u n e  é tro ite  c o r ré la tio n  e n tre  la  c o n ­

s o m m a tio n  d 'e a u  e t d e  c o n c e n tré  a v a n t 

le  s e v ra g e . A p rè s  le  s e v ra g e , le  v e a u  p e u t  

c o n s o m m e r d e  2 ,5  à  3 ,5  lit re s  d 'e a u  p a r  

k g  d e  m a t iè re  s è c h e  in g é ré e .

L a  c o lo ra tio n  d e  la  c h a ir  d u  v e a u  

—  q u i d é te rm in e  s a  c la s s if ic a t io n  —  e s t

Tableau 3 — Proportion de 

maïs-suppléments

Poids vif Supplément Supplément

des veaux 36% 32%

(kg)

8 0 -1 4 0 2 ,7 5  : 1 2 ,2 5  : 1

1 4 0 -1 7 5 3 ,2 5  : 1 2 ,7 5  : 1

1 7 5 -2 0 0 4 .0 0  : 1 3 ,5 0  : 1

2 0 0  e t + 5 ,0 0  : 1 4 ,5 0  : 1

b ie n  s û r u n e  p ré o c c u p a t io n  im p o r ta n te  

p o u r le s  p ro d u c te u rs  d e  v e a u x . D a n s  le  

c a s  d u  v e a u  d e  g ra in , le  n iv e a u  d e  fe r  c o n ­

te n u  d a n s  le s  a lim e n ts  e s t b e a u c o u p  p lu s  

é le v é  q u e  d a n s  le  la it  ; p a r  c o n s é q u e n t,  s a  

c h a ir  e s t  p lu s  ro s é e . T h é o r iq u e m e n t,  i l  s e ­

ra it p o s s ib le  d 'o b te n ir  d e s  a lim e n ts  c o n ­

te n a n t m o in s  d e  1 0 0  m g  d e  fe r  p a r k g  -, 

c e p e n d a n t, la  fa b r ic a t io n  d e  te ls  a lim e n ts  

n 'e s t p a s s a n s p o s e r d e n o m b re u x  

p ro b lè m e s .

C o m m e  o n  a  p u  le  v o ir , p o u r  a t­

te in d re  d e  b o n s  re n d e m e n ts  d a n s  la  p ro ­

d u c tio n  d u  v e a u  d e  g ra in , le  p ro d u c te u r 

s e  d o it  d e  m a îtr is e r  la  ré g ie  d e  l 'a l im e n ta ­

t io n . S i la  p h a s e  d e  d é m a rra g e  d e m e u re  

trè s  c r it iq u e , c 'e s t  a u  m o m e n t d u  s e v ra g e  

q u e  le s  in te rv e n tio n s  d u  p ro d u c te u r a u ­

ro n t le s  c o n s é q u e n c e s  le s  p lu s  d ire c te s  

s u r le  ta u x  d e  c ro is s a n c e  d e  s e s  v e a u x . 

D 'u n e  fa ç o n  g é n é ra le , o n  s e  p ré o c c u p e ra  

a v a n t to u t d e  la  q u a n t ité  d e  p ro té in e s  

c o n te n u e  d a n s  la  ra t io n , c o m p te  te n u  d u  

p o id s  d e  l 'a n im a l e t d u  g a in  re c h e rc h é . S i 

l 'o n  m a îtr is e  c e t é lé m e n t e t q u e  l 'o n  u t i­

l is e  d e s a lim e n ts c o m m e rc ia u x b ie n  

é q u il ib ré s , le s  b e s o in s  d e s  v e a u x  e n  c e  

q u i a  tra it a u x  a u tre s  n u tr im e n ts  (c a l­

c iu m , p h o s p h o re , o lig o -é lé m e n ts  e t v ita ­

m in e s ) s e ro n t c o m b lé s  s a n s  p ro b lè m e !”

• B e r tra n d  L a c h a n c e  e s t a g ro n o m e  é la  S ta t io n  d e  

re c h e rc h e s  d e  L e n n o x v il le  d A g r ic u ltu re  C a n a d a .
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'

Guy Paquin

Vous avez dit 
statistique ?

À la hausse ou à la baisse, 

les tendances de consomm a­
tion de bœ uf des Canadiens ? 
Les statistiques, com m e elles 
le font souvent, nous donnent 
une réponse de Norm and : 
p 't-êt' ben qu'oui, p't-êt' ben 
qu'non. Un confrère anonym e 
de ViandExtra titre son article 
du num éro de cet été ainsi : 
• Les tendances de la consom­

mation de viande au Canada 
sont généralement mal com­

prises. » Nous lui donnons en­
tièrem ent raison.

Si l'on interprète la courbe 
statistique qu'il publie avec 
son texte, on a le choix de déci­
der si les tendances sont à la 
hausse ou à la baisse. Cela 
n'est pas dû à un savant artifice 
m athém atique ou à une com­
pulsion à m entir effrontém ent, 
m ais tout bêtem ent au fait que 
les tendances de consomm a­
tion varient dans le tem ps, et 
quelles ont été dans le passé 
tantôt plus élevées, tantôt plus 
basses que m aintenant. A insi, 
en 1986, le Canadien m oyen li­
m itait son appétit pour la 
viande bovine à 38 kg par 
année, alors qu'en 1976, il en 
dégustait un solide 51 kg; 
donc, dim inution. M ais si l'on

com pare la statistique de 1986 
(38 kg) avec celle de 1966, on 
trouve au contraire une légère 

augm entation d'environ 1,5 kg 
par Canadien par année. Notre 
confrère de ViandExtra de 
conclure ainsi: - .../a consom­
m ation de viande au Canada a 
augmenté au cours des derniè­
res années. »

Ce sont ces ‘dernières an­

nées • qui m e chiffonnent. Sur 
une courbe de 20 ans, les der­
nières années, ce sont les 5 ou 
10 dernières et, dans ce cas, 
force nous est de constater que 
les Canadiens m angent m oins 
de viande qu'avant.

M ais laissons cela. Notre 
confrère, dans ce m êm e arti­
cle, s'en prend aux diététiciens 
qui reprochent aux Canadiens 
de m anger trop de viande. Le 
journaliste leur fait rem arquer 
que les statistiques sont ba­
sées sur le poids des carcasses 
de viande écoulées par les 
abattoirs ; il précise que les Ca­
nadiens ne m angent que très 
rarem ent les os, qu'on pare la 
viande, qu'il y a des pertes à la 
cuisson, etc. Donc, le poids 
m angé est très inférieur au 
poids carcasse. Fallait y pen­
ser. Vous reprendrez bien du 
gigot, docteur?

Un autre dont le m anie­
m ent de la statistique m e 
donne le tournis, c'est Roger 
Berglund, journaliste pour le 
m agazine am éricain National

Cattlemen 11 titre victorieuse­
m ent ‘Beef is back», c'est-à- 
dire -Le bœ uf est de retour». 
Loin de m oi l'idée d'être gros­
sier et de ne pas saluer le re­
tour de ce sym pathique ani­
m al avec toute la chaleur 
requise, m ais les trois écono­
m istes indépendants que cite 
M . Berglund insistent tous 
pour dire que la dem ande de 
bœ uf a dim inué à chaque 
année depuis 1978 et que c'est 
la raison pour laquelle les prix 
sont aussi déprim és depuis 10 
ans. Com m ent le journaliste a- 
t-il pu conclure quand m êm e à 
un retour du bœ uf? Facile : il a 
interviewé des experts en m ar­
keting qui, eux, ont le m oral. 
Ceux-ci -ressentent» une de­
m ande accrue pour le bœ uf 
(sur l'air de • Feeling... •). 

■ Harry, on vend. J'ai m es rhu­
m atism es, le m arché va être à 
la hausse. A llons vendre. •

L’art de 
le poisson '

L'excellent Country Guide

de W innipeg cite le cas encou­
rageant d'un restaurateur de 
New York qui faisait dans les 
fruits de m er et qui, se rendant 
com pte que son chiffre d'affai­
res dim inuait, a décidé d’ac­
corder une m eilleure place au 
bœ uf dans son m enu. Depuis, 
c'est bien sim ple, la salle à 
m anger ne désem plit pas et les 
recettes ont triplé, à telle en­
seigne qu'un journaliste du 
New York Times s'est rendu 
au restaurant pour interroger 
la clientèle. On apprend deux 
choses en lisant les comm en­
taires de cette dernière : 
d 'abord que les Am éricains 
ont retrouvé leur goût pour le 
bœ uf, qu'ils décrivent com m e 

• appétissant, satisfaisant et au 
goût du jour • ; ce sont aussi 
des humoristes : le poisson 
leur sem ble un alim ent si insi­
pide qu'il faut le couvrir de 
sauce et de jus de citron pour 
lui donner un peu de saveur.

On pourrait, disent les clients, 
en faire autant avec un linge à 
vaisselle et, au m oins, on n'au­
rait pas de problèmes avec les 
arêtes ! L'ironie des dîneurs 
égratigne au passage les por­

tions m inceur de la nouvelle 
cuisine: -Ce serait très joli à 
encadrer et à m ettre sur un 
m ur, m ais dans l'assiette, ça ne 
fait pas lourd. »

Pas de barrière 
pour l’hormone 
de croissance

Toujours dans Country 

Guide, dans le num éro de juil­
let, une excellente nouvelle : la 
Comm unauté économ ique 
européenne retire ses m ena­
ces de bloquer l'im portation 
de bœ uf canadien traité aux 
horm ones de croissance. On 
sait que le Canada avait réagi à 
la m enace d'un em bargo en lo­
geant une plainte au GATT, 
précisant que notre pays in­

terprétait l'embargo éventuel 
com m e une m esure protec­
tionniste déguisée. L'affaire 
n'est pas allée plus loin. La 
France s'est rendu com pte 
que, des sut horm ones de 
croissance en usage en Am éri­
que du Nord, seul le Ralgro 
peut être détecté efficacem ent 
dans la viande bovine. Bannir 
les hormones de croissance 
devient un non-sens si on ne 
peut les détecter. A joutons que 
la m enace de représailles am é­
ricaines a contribué à ram ener 
les Français à de m eilleurs sen­
tim ents. L'Espagne, l'A lle­
m agne de l'Ouest et le Portugal 
ont laissé savoir qu'ils sui­
vraient l'exem ple français. 
Enfin, l’O rganisation m ondiale 
de la santé, qu'on ne peut ac­
cuser de parti-pris, s'apprête­
rait à recom m ander l'usage 
des horm ones en question 
partout dans le m onde. Le dos­

sier est donc définitivem ent 
clos.

Erratum

D
an s  n o t r e pr éc éd en t  numéro, une erreur s'est glissée 
dans l'article intitulé « Préparation des veaux d’em bou­
che —  Si l’écornage et la vaccination sont toujours de 
rigueur, le sevrage reste discutable».

À l’avant-dernier paragraphe, en page 8, on pouvait lire: 

« Une façon d’accroître la résistance des sujets aux m aladies du 
systèm e respiratoire est de vacciner tous les sujets contre la 
pasteurellose bovine (PI3) et la rhinotrachéite infectieuse bo­
vine (IBR) au m oins un m ois avant la m ise en m arché.»

Au lieu de la pasteurellose bovine, il aurait fallu lire: le 
virus parainfluenza de type III (PI3).

Toutes nos excuses à nos lecteurs, ainsi qu'aux auteurs du 
texte, M M . Roger Bergeron et Gabriel L. Roy,

La rédaction
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GRANDE VENTE DE FEMELLES PUR-SANG 
& ASSEMBLÉE ANNUELLE

Par l'Association des Eleveurs de Bovins Charolais du Québec

Au Centre d'Enchères et d'Exposition de Drummondville 
570. Saint-Amant. Drummondville. Qc

A U

■I

A E BC

Centre d'enchères et d'expositions 

de Drummondville

10:00 h.: Visite des animaux
12:00 h.: Cocktail et buffet de bienvenue
13:00 h.: Vente

Au Motel le Dauphin
16 00 h.: Assemblée annuelle 
19 00 h. Souper et soiree dansante

Pour informations: François Couture, directeur (514) 784-2415

Encanteur: Daniel Paulhus

Martine Gauthier, secrétaire-propagandiste (819) 285-2039


