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^(eaâef Do not lend your

City Directory
IT COSTS YOU MONEY— every time it is loaned

The practice of lending your City Directory, in a 
great measure, is responsible for the increasing cost 
of Directory Service.

The reason is:—

There is a definite cost involved in the making of 
the Directory of Your City.

This Cost must be Absorbed by the Sub­
scribers—Be They One—or Be They 1000.

If there were but One Subscriber to the City 
Directory—The One Subscriber would of ne­
cessity have to absorb The Whole Cost.

If there were 100 Subscribers—each one would 
have to absorb 1/100th Part of the Whole Cost.

If there were 1000 Subscribers—each one would 
have to absorb l/1000th Part of the Whole Cost.

From which it is obvious that the Greater the 
number of subscribers—the Lesser the cost to each.

And
It is also obvious that the Lesser the number of 
subscribers—the Greater the cost to each.

Every time you loan your City Directory the Less 
Necessity there is for the Borrower to Sub­
scribe for the Service.

More Borrowers result in Fewer Subscribers 
which means Increased Cost.

The Publishers

v.p. Ne prêtez pas votre

Annuaire de Ville
IL VOUS EN COUTE DE L’ARGENT—à chaque fois

L’habitude de prêter votre Annuaire est une des 
causes principales de l’augmentation du coût de ce 
service.

Voici pourquoi:—

La publication de votre Annuaire de Ville repré­
sente un coût bien défini.

Les abonnés doivent en faire les frais—qu’il
Y EN AIT UN SEUL OU MILLE.

S’il n’y avait qu’uN seul abonné à l’Annuaire 
de Ville, il devrait nécessairement défrayer le
COÛT TOTAL.

S’il y avait 100 abonnés, chacun devrait payer le 
centième du coût total.

S’il y avait 1000 abonnés, chacun devrait payer le 
millième du coût total.

Par conséquent, il est évident que Plus il y a d’abon­
nés, Moindre sera le coût pour chacun.

Et
11 est aussi évident que Moins il y a d’abonnés, Plus 
le coût sera élevé pour chacun.

Chaque fois que vous prêtez votre Annuaire de 
Ville, l’emprunteur se considère dispensé de 
s’abonner à ce service.

Plus il y a d’emprunteurs, moins il y a d’abon­
nés, ce qui résulte en une augmentation du coût 
par exemplaire.

Les Éditeurs


