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THEB Plomberie
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Sur une lancée

STATIONNEMENT INTÉRIEUR 
inclus dans nos prix.

ARRÊT DU RÉSEAU DE TRANSPORT 
de la Capitale devant l'immeuble.

À PROXIMITÉ, 
pharmacie, guichet 
automatique, bars, 
restos, dépanneurs, 
boutiques, etc.

NETFLIX GRATUIT 
dans le Loft.

UN SÉJOUR D'AFFAIRES OU UN VOYAGE D'AGRÉMENT
à Québec bientôt?

EGI.societeVoir les disponibilités 
sur notre page Facebook

Pour informations:
Steeve Drapeau ou Yann Beaulieu, 418 862-7358 

Le Loft unité #606 sur la rue Saint-Joseph est disponible pour 
la location court terme (une nuit et plus), à proximité d'une foule 
de restaurants, dans le dynamique quartier Nouvo Saint-Roch.



Mettez-vous beaux et belles,  

on va avoir de la visite cet été 
Si l’intention des Québécois et des Canadiens de voyager au pays se concrétise, la haute saison touristique 

2025 risque d’être fort achalandée. Faut-il en remercier le président de nos Voisins du Sud? 

Des dizaines de milliers de personnes, 

de couples et de familles ont changé 

leurs plans de vacances estivales 

depuis le retour au pouvoir de Donald 

Trump. Résultat : les hôtels, campings, 

restaurants et attractions touristiques 

devraient connaître un printemps, un été 

et un automne dignes de ceux dont ils 

ont profité durant la pandémie, les gens 

décidant de voyager chez nous. 

Cette fois, ce n’est pas en raison des 

contraintes sanitaires que plusieurs le 

feront, c’est un peu beaucoup en raison 

du taux de change, des tarifs douaniers 

et des autres menaces proférées à notre 

égard par Donald et ses sbires. 

Tournons donc cette déplorable situation 

à notre avantage et préparons-nous à 

accueillir convenablement les Québécois 

et les visiteurs des autres provinces qui 

ont choisi de dépenser ici leur budget de 

vacances. 

MOT DES ÉDITEURS  -  Par Erick et Steeve Drapeau
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LES TARIFS DOUANIERS… QUEL IMPACT SUR VOS 
PLACEMENTS ?
Les tarifs douaniers ont un impact direct et concret sur vos 

placements financiers. Comprendre comment ces barrières 

commerciales influencent vos placements est essentiel pour 

ajuster votre stratégie et préserver votre capital.

Les annonces de nouveaux droits de douane créent des vagues 

de nervosité et de volatilité accrue sur les marchés boursiers : 

les actions d’entreprises exportatrices ou dépendantes de 

chaînes mondiales ont connu un hiver tumultueux sur les 

marchés, particulièrement certains secteurs plus vulnérables 

tels que l’industrie manufacturière, l’automobile, les matières 

premières (acier, aluminium, bois), les technologies.

Les tarifs douaniers ne sont pas qu’une affaire d’État : ils ont un 

impact réel sur votre portefeuille de placement. En adoptant une 

approche proactive et diversifiée, vous pouvez non seulement 

limiter les risques, mais parfois profiter des opportunités qu’ils 

créent. Votre stratégie d’investissement doit parler politique 

autant qu’économie.

Bien au fait de tous ces enjeux, je vous invite à une conférence 

exclusivement destinée aux clients de VITALITÉ ÉCONOMIQUE 

le mercredi 11 juin 2025 17h au Délice Resto Lounge, 146, route du 

Président-Kennedy, Lévis.

Au cours de cette conférence, non seulement les tarifs douaniers 

seront abordés, mais aussi toute la gestion fiscale de vos 

placements, qu’ils soient détenus dans vos comptes personnels 

ou à l’intérieur d’une société de portefeuille. La conférence 

d’une heure sera suivie d’un cocktail au cours duquel des 

bouchées seront servies. Un moment idéal pour rencontrer 

d’autres personnalités d’affaires de la rive-sud de Québec.

Les places sont limitées, réservez rapidement votre place via 

courriel à c.bigaouette@iagestionprivee.ca ou par téléphone 

au 418 440-7891. Au plaisir de vous rencontrer.

Christian Bigaouette, conseiller en gestion de patrimoine
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Chronique financière



On a jasé de  
TRANSFERT D’ENTREPRISE  

dans Lotbinière 

Le 30 avril dernier, plusieurs entrepre-

neurs, cédants et repreneurs ainsi que 

des intervenants du milieu économique 

ont participé au deuxième Colloque 

Transfert d’entreprises de Lotbinière, pré-

senté à Saint-Apollinaire. L’événement, 

qui a débuté sous forme d’une entre-

vue-témoignage avec Julien Montminy, 

repreneur avec sa sœur Gabrielle de l’en-

treprise familiale Fenêtres Élite de Saint-

Gilles, a permis de renseigner et d’outiller 

les entrepreneurs dans le processus de 

transfert d’entreprise. Échanges, panel de 

discussion et conférence portant sur des 

questions fréquentes lors d’un transfert 

d’entreprise ont aussi meublé la journée. 

Déjà 15 ans pour les Prix de la Relève 
MALLETTE  

Depuis maintenant 15 ans, les Prix de la 

Relève Mallette reconnaissent la relève 

entrepreneuriale des MRC de L’Islet, 

Montmagny et Bellechasse. Depuis 

la toute première présentation, plus 

de 265 000 $ en prix ont été remis grâce 

à l’appui de nombreux partenaires. En 

tout, ce sont plus de 260 candidats qui 

ont participé au fil des ans, dont 115 réci-

piendaires qui se sont démarqués par 

leur vision, leur audace, leur passion et 

leur détermination. Les Prix ont aussi pu 

compter sur près de 50 jurés, notamment 

des gens d’affaires de la région engagés 

qui ont pris le temps d’écouter, d’évaluer 

et de s’impliquer auprès des participants.  

Sanimax inaugure son nouveau 
GARAGE DE LÉVIS 

En avril dernier, l’entreprise Sanimax 

a officiellement inauguré son nouveau 

garage de 15 000 pieds carrés, un inves-

tissement de plus de 10 M $ à Lévis, dans 

le secteur Charny. Le bâtiment, doté d’un 

système de traitement d’air, retient l’at-

tention puisqu’il permet de garder les 

camions à l’intérieur en attendant que 

ceux-ci puissent être vidés dans son 

usine, empêchant ainsi les mauvaises 

odeurs de se propager dans le quar-

tier. Sanimax procède au transport des 

carcasses d’animaux depuis les fermes 

jusqu’à son usine afin d’en faire la récu-

pération et la transformation en ingré-

dients industriels.  

BRÈVES ÉCONOMIQUES
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Détaillant et concessionnaire 
en unités de climatisation  

et de chauffage

Félicitations  
RL Climatisation & Chauffage 

pour votre succès ! 
Descair est fière de vous compter parmi 

ses partenaires de choix.

Distributeur-grossiste en CVAC & R depuis 1971 Une filiale de

THEB Plomberie & Chauffage :
à votre service depuis 15 ans  

Les clients ayant besoin d’effectuer des travaux de plomberie 

et de chauffage peuvent dormir sur leurs deux oreilles. Les spé-

cialistes de THEB Plomberie & Chauffage se font un devoir de 

répondre adéquatement et rapidement à toutes les demandes 

dans la grande région de Chaudière-Appalaches ainsi que 

dans la ville de Québec.  

Les clients ayant besoin d’effectuer des travaux 
de plomberie et de chauffage peuvent dormir 
sur leurs deux oreilles. Les spécialistes de THEB 
Plomberie & Chauffage se font un devoir de 
répondre adéquatement et rapidement à toutes 
les demandes dans la grande région de Chaudière-
Appalaches ainsi que dans la ville de Québec. 

Hugo Lehoux, président et Keven Routhier, vice-président
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THEB Plomberie & Chauffage célèbrera très prochainement 

son 15e anniversaire de fondation. À travers les années, l’entre-

prise a acquis une réputation plus qu’enviable dans le domaine, 

notamment grâce à la qualité de son service. Le président Hugo 

Lehoux ainsi que le vice-président Keven Routhier ont déve-

loppé, avec les années, différents champs d’expertise, faisant 

de leur entreprise une valeur sûre pour la clientèle.  

« D’année en année, nous avons été en mesure d’ajouter plu-

sieurs cordes à notre arc. On accepte des contrats pour tout 

type de bâtiments, que ce soit pour le multilogements, la 

maison neuve ou la bâtisse agricole. Nous avons peaufiné notre 

expertise dans plusieurs branches, autant dans le résidentiel, 

le commercial, l’industriel et l’agricole », de mentionner Keven 

Routhier.  

Riche de tout près de 20 ans d’expérience en chauffage et d’une 

dizaine d’années en plomberie, Hugo Lehoux a fondé THEB en 

mai 2011. Ayant des racines modestes, l’entreprise loge alors à 

l’intérieur du garage de la résidence familiale et compte sur 

une poignée d’employés. Aujourd’hui, l’entreprise peut miser 

sur l’expertise d’une quarantaine de travailleurs. Sa réputation 

n’est plus à faire et les commentaires de clients qui se disent 

satisfaits des services rendus sont très nombreux.

« De fil en aiguille, THEB Plomberie & Chauffage a gagné ses 

lettres de noblesse. Il y a eu quatre déménagements dans 

des bâtisses de plus en plus imposantes afin de répondre à 

nos besoins sans cesse grandissants. La clé du succès repose 

essentiellement sur la qualité de notre service, mais également 

dans le fait que sommes très polyvalents », d’assurer Keven 

Routhier.  

Essentiellement, THEB Plomberie & Chauffage dessert une 

clientèle située dans un rayon d’une centaine de kilomètres du 

point de service situé à Saint-Elzéar. Pour les projets de nature 

agricole, il n’est toutefois pas rare que l’entreprise accepte de 

s’expatrier un peu plus loin. Par le passé, des travailleurs ont été 

déployés, entre autres, en Estrie et dans le Bas-Saint-Laurent.  

RL CLIMATISATION : UN AJOUT COMPLÉMENTAIRE
Toujours à l’affût d’offrir le meilleur service à leur clientèle, 

Keven Routhier et Hugo Lehoux (en compagnie d’un troisième 

partenaire en Dave Lessard) ont décidé de fonder, il y a près 

de dix ans, une nouvelle entreprise, soit RL Climatisation. Cette 

dernière se définit comme un complément parfait aux ser-

vices déjà proposés par sa grande sœur THEB Plomberie & 

Chauffage.  

« Il s’agit de deux entreprises qui sont effectivement complé-

mentaires. En fondant RL Climatisation, on souhaitait offrir un 

service encore plus complet à nos clients. Nous sommes main-

tenant en mesure de proposer des services de plomberie, de 

chauffage, de réfrigération et de climatisation à notre clientèle. 

Pour faire une histoire courte, on touche à 75 % de la mécanique 

d’un bâtiment. Le seul aspect qu’on ne touche pas, c’est l’élec-

trique », de préciser Keven Routhier, qui assume les fonctions de 

président chez RL Climatisation.  

Avec une force de frappe aussi imposante, les perspectives 

d’avenir sont, sans l’ombre d’un doute, très intéressantes. La 

croissance se fera néanmoins toujours dans le respect des 

valeurs de base prônées par les dirigeants, soit l’authenticité, 

l’engagement, l’expérience client ainsi que le travail d’équipe.   

« D’ici 5 à 10 ans, nous souhaitons poursuivre notre croissance. 

Il est réaliste de penser qu’on pourrait augmenter de 20 à 25 % 

notre chiffre d’affaires. Pour y arriver, nous souhaitons évidem-

ment ajouter des membres à notre équipe, et ce, afin d’aug-

menter la cadence dans les contrats qu’on sera en mesure de 

réaliser », de mentionner avec assurance Keven Routhier.  

« D’ici 5 à 10 ans, nous 
souhaitons poursuivre 
notre croissance. » 
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UNE ÉQUIPE ALLIANT JEUNESSE ET EXPÉRIENCE  
En combinant les forces en présence chez THEB Plomberie & 

Chauffage et RL Climatisation, ce sont près de 90 personnes 

qui travaillent quotidiennement aux succès des entreprises.    

« Nous misons sur une équipe qui combine la jeunesse à l’ex-

périence. Tous ont à cœur les succès de nos entreprises. Nous 

avons ce désir profond de répondre adéquatement à toutes les 

demandes de notre clientèle », de mentionner Jennyfer Gilbert, 

conseillère en ressources humaines.  

Les dirigeants de THEB Plomberie & Chauffage et RL 

Climatisation se font un devoir d’être constamment à l’écou-

ter de leur clientèle et d’être toujours à l’affût des nouveautés 

ainsi que des nouvelles technologies touchant leur domaine 

d’expertise. Que ce soit dans le monde résidentiel, commercial, 

industriel ou agricole, ils s’engagent à satisfaire pleinement leur 

client, et ce, peu importe l’envergure ou la nature du projet.   

« Ce qui nous démarque, je le répète, c’est la qualité de notre 

service, peu importe le moment. Notre objectif sera toujours de 

répondre aux besoins de nos clients, et ce, le plus rapidement 

possible. Il s’agit d’un point primordial dans la culture de l’entre-

prise. En rendant un bon service, le mot se passe dans la com-

munauté. Le bouche-à-oreille se veut parfois la meilleure des 

publicités », d’ajouter Jennyfer Gilbert.  

Les deux entreprises peuvent également répondre à la demande 

à tout moment. En effet, elles offrent un service d’urgence peu 

commun, mais assurément très apprécié, basé sur le 24/7. 

« Il s’agit d’une plus-value. Notre service d’urgence 24/7, on 

y tient. Pendant les congés, on se le fait dire souvent. Nous 

sommes pratiquement les seuls à répondre au téléphone. Les 

clients l’apprécient grandement », de conclure Keven Routhier, 

avec fierté.  

416, rue des Pins
Saint-Elzéar, Qc  G0S 2J2
Bur. : 418 387-3366

R.B.Q.: 5625-4865-01
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La Chambre de commerce  
Kamouraska-L’Islet 

dresse un bilan positif  
et démontre une progression constante

À la fin mars, la Chambre de commerce Kamouraska-L’Islet (CCKL) tenait son assemblée générale annuelle 
à l’Azimut resto urbain à La Pocatière. L’organisme a pu présenter un bilan financier positif et des revenus 

en hausse. Le bilan de santé de la CCKL est excellent, celle-ci terminant la dernière année d’activités avec un 
surplus de 16 393 $ et un actif net de 349 138 $.

Le conseil d’administration et la directrice géné-

rale Nancy Dubé en ont profité pour parta-

ger un bilan des cinq dernières années, soit 

depuis l’embauche de cette dernière, afin 

de bien établir l’importance d’un orga-

nisme comme la CCKL dans le développe-

ment économique et mettre en lumière les 

retombées positives que crée la présence 

d’une chambre de commerce dans la région. 

Ils en ont profité pour dévoiler que, de 2020 à 

2024, les cotisations ont augmenté de 80 %, les 

revenus ont bondi de 158 %, les ventes des certifi-

cats ont affiché une hausse de 556 % et les par-

tenariats financiers ont augmenté de 600 %. 

Parmi les réalisations en 2024, la CCKL a, 

entre autres, orchestré le retour d’un Gala 

Reconnaissance pour les entreprises dans la 

région, le dernier gala organisé par la CCKL 

remontant à 2004. Notons aussi la création 

de la toute première la Bourse jeunes entre-

preneurs de son histoire. Le président des trois 

dernières années, Gabriel Hudon, propriétaire de 

Publicité P.A. Michaud, en a profité pour annoncer qu’il 

ne solliciterait pas d’autre mandat à la présidence afin de pou-

voir se concentrer davantage sur son entreprise qui, elle aussi, 

est en forte croissance. Cependant, il continuera de siéger en 

tant qu’administrateur. C’est Frédéric Léonard, propriétaire de 

la Boulangerie La Pocatière, qui devient le nouveau président. 

Après six ans à la direction générale, Nancy Dubé fera place à 

sa relève au cours des prochains mois. « On m’a engagée en juin 

2019 pour redonner vie à cet important organisme de dévelop-

pement économique qu’est une Chambre de commerce locale 

et nous pouvons dire que nous avons réussi. Il est maintenant 

temps pour moi d’ouvrir la porte à un nouveau chapitre profes-

sionnel qui est, pour l’instant, encore inconnu. » Elle assurera la 

transition avec la nouvelle ressource au cours des prochaines 

semaines voire mois tout en demeurant dans le giron de la 

CCKL en tant que consultante dans certains dossiers. 

ACTUALITÉ  -  Par Erick Drapeau
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Dans le domaine
de l'étiquette...
maximiser l'impact!

100, avenue de la Cour
Montmagny (Québec)  G5V 2V9

418 248-5500 / 1 877 248-0020
info@pdflabels.com etiquettespdf.com

Étiquettes PDF,
une entreprise 100% québécoise qui aide ses clients 
à se démarquer

Vous cherchez un fournisseur d’étiquettes 
autocollantes qui permettra à vos produits 
d’arborer une image unique et de se démarquer 
sur les tablettes ? Cette entreprise, Étiquettes PDF, 
se trouve à Montmagny et rend déjà de précieux 
services à bon nombre de vignobles, distilleries, 
microbrasseries et à d’autres joueurs des secteurs 
de l’alimentation, des suppléments sportifs, des 
soins personnels et cosmétiques, des produits 
d’entretien, et plus encore. 

Étiquettes PDF a été lancée en 2011 par les propriétaires des 

Presses du Fleuve qui, constatant le déclin de l’industrie des 

journaux, désiraient diversifier leur offre de service. « Comme 

certains d’entre eux provenaient de l’industrie plastique de la 

région, spécialisée entre autres dans les contenants en plas-

tique destinés au secteur de l’emballage, le virage était naturel 

vers l’impression d’étiquettes autocollantes conventionnelles et 

aussi selon le procédé de type InMold label, soit une étiquette 

moulée à même tout type de contenant du secteur alimentaire, 

tels que les contenants de yogourt et autres », indique Sylvain 

Jodoin, qui partage l’actionnariat avec Jean-Philippe Morin 

(Directeur du développement des affaires), Alain Roy (investis-

seur aguerri) et Paul Boudreault (Directeur général). 

Paul Boudreault, Jean-Philippe Morin et Sylvain Jodoin, copropriétaires

Histoire à succès  -  Étiquettes PDF



Étiquettes PDF peut compter sur une équipe exceptionnelle 

d’une quarantaine d’employés dévoués actifs sur deux quarts 

de travail pour réaliser les différents mandats qui lui sont 

confiés. « On parle de 600 à 800 demandes de nos clients sur 

une base mensuelle, des entreprises du Québec, de l’Ontario, du 

Nouveau-Brunswick et même des États-Unis », explique pour sa 

part Paul Boudreault, directeur général, qui ne cache pas l’am-

bition de la direction d’étendre l’offre à la totalité des provinces 

canadiennes. 

LES POSSIBILITÉS SONT PRATIQUEMENT INFINIES 
Grâce à un équipement spécialisé hautement technologique, 

Étiquettes PDF imprime numériquement des étiquettes qui se 

démarquent par différents procédés de finition : estampage 

métallisé 3D, embossage, impression recto verso, vernis en relief 

numérique 3D (les seuls au Canada). « Sur plastique, vinyle, 

papier métallisé ou tout autre support, les étiquettes que nous 

produisons permettent à nos clients de se distinguer », affirme 

Jean-Philippe Morin. 

Lors de votre dernière visite à la SAQ, vous êtes sûrement tombé 

sur l’une ou l’autre des réalisations d’Étiquettes PDF : Le gin 

Guy Lafleur, les vins d’un certain vignoble très connu… « Dans 

ce dernier cas, le fait d’arborer une nouvelle étiquette a fait 

bondir les ventes de 50%. En collaboration avec des agences 

de communication et des designers, nous utilisons les der-

nières technologie et notre savoir-faire pour aider nos clients 

à se démarquer. » Le succès d’Étiquettes PDF, une entreprise à 

propriété 100% québécoise, repose d’abord et avant tout sur un 

service à la clientèle qu’on ne retrouve pas ailleurs chez la com-

pétition. Capable de flexibilité et d’agilité, la PME de Montmagny 

impressionne par ses délais de livraison rapide, la qualité de 

ses produits et sa capacité à imprimer numériquement des 

projets multi-lots en petites quantités. Toujours en mode solu-

tion, Étiquettes PDF possède une expertise unique dont profite 

une clientèle appelée à s’accroître.  « Nous connaissons une 

belle progression, soit de 15 à 20% d’augmentation annuelle. 

À moyen terme, nous nous lancerons dans l’impression numé-

rique à grand volume pour conquérir de nouveaux marchés et 

explorerons de nouvelles possibilités comme l’étiquette intelli-

gente. Notre défi principal sera de conserver notre ADN et de 

continuer à offrir un service sans pareil même en grandissant 

de manière importante », concluent les propriétaires. 
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« Le succès d’Étiquettes PDF, une entreprise 
à propriété 100% québécoise, repose d’abord 

et avant tout sur un service à la clientèle qu’on ne 
retrouve pas ailleurs chez la compétition. »

Sylvain Jodoin, Isabelle Vézina et René-Olivier Lévesque
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Saint-Jean-Port-Joli
Le développement résidentiel
en plein essor 

Saint-Jean-Port-Joli, une municipalité dynamique 
située au cœur de la Chaudière-Appalaches, 
continue d’attirer de nouveaux résidents grâce 
à des projets résidentiels en plein essor. Le 
maire Normand Caron en témoigne : « Nous 
avons complété la vente du premier segment du 
développement de la rue Picard et nous prévoyons 
bientôt lancer une deuxième phase qui ajoutera 
une vingtaine de terrains. »   

Avril – Mai 2025 / Portrait économique14 Vitalité économique Chaudière-Appalaches Nord
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Installation
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Normand Caron, maire
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D’après M. Caron, ce développement vise 

à répondre à la demande croissante pour 

de nouvelles habitations dans la commu-

nauté. De plus, des projets de construc-

tion d’immeubles à logements multiples 

sont en cours, et des annonces seront 

faites à cet égard dans un avenir proche. 

En plus des projets de développement 

résidentiel, Saint-Jean-Port-Joli se dis-

tingue par un environnement favorable 

à la vie de famille, offrant des parcs 

municipaux, des espaces verts, et une 

offre de loisirs variée. La municipalité 

offre un programme d’aide financière 

pour les constructions d’immeubles de 4 

logements et plus visant l’attraction de 

familles et travailleurs du milieu désireux 

de s’installer ici. 

Les terrains à vendre dans le développe-

ment Antoine-Picard représentent une 

occasion idéale pour ceux qui souhaitent 

construire leur maison dans une munici-

palité où l’accès à la nature et aux ser-

vices de proximité est un atout majeur. 

Cette hospitalité, couplée à un cadre de 

vie agréable, fait de cette municipalité 

un lieu idéal pour ceux qui cherchent à 

s’établir dans un environnement calme 

et prospère. 

SÉCURITÉ ROUTIÈRE ET 
INFRASTRUCTURE 
La sécurité routière est une priorité pour 

le maire Normand Caron et son équipe 

municipale. « Le cœur du village est sou-

vent congestionné en été, surtout avec 

la circulation des semi-remorques et des 

touristes », explique le maire.  

« Saint-Jean-Port-Joli est un 
milieu chaleureux, toujours prêt à 

accueillir de nouveaux visages », 
ajoute le maire.



Jean-Pierre Lebel, Stanley Bélanger, Line Jacques, Normand Caron,  
Anthony Hallé, Brigitte Caron, Ginette Plante 
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« Nous avons entamé des 
travaux pour moderniser 

notre réseau d’aqueduc 
et d’égout, un projet prioritaire 

pour garantir un service de 
qualité à la population », 
précise le maire Caron. 
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Afin de résoudre ce problème, une demande a été faite à la 

Commission de la protection du territoire agricole du Québec 

pour créer un chemin de contournement, qui permettrait de 

désengorger la zone centrale de Saint-Jean-Port-Joli. Ce projet 

vise à améliorer la circulation tout en garantissant la sécurité 

des résidents et des visiteurs.  

En parallèle de l’amélioration de la circulation, la municipalité 

continue de rénover ses infrastructures vieillissantes, notam-

ment dans le secteur de l’église. L’ajout de traversées piétonnes 

sécurisées, prévu dans les prochaines années dans le secteur 

du magasin IGA, et la réfection des routes, comme celle de la 

route de l’Église, sont également des éléments essentiels pour 

améliorer la qualité de vie à Saint-Jean-Port-Joli. 

Les parcs municipaux, comme le Parc des Trois-Bérets et 

le Domaine de Gaspé, jouent également un rôle clé dans la 

connectivité de la municipalité. « Nous voulons offrir à nos 

résidents un cadre de vie sûr et accessible, avec des espaces 

publics de qualité où les familles peuvent se divertir en toute 

sécurité », ajoute le maire. 

LE DÉVELOPPEMENT CULTUREL ET TOURISTIQUE 
EST UNE PRIORITÉ 
Saint-Jean-Port-Joli se distingue non seulement par son cadre 

pittoresque, mais aussi par son dynamisme culturel. La culture 

est au cœur de l’identité de la municipalité et se manifeste 

sous diverses formes. Le maire Normand Caron le souligne : « La 

culture est un facteur d’identité, de spécificité et de différencia-

tion pour notre communauté. Elle permet à Saint-Jean-Port-

Joli de se définir, de se distinguer et d’affirmer sa personnalité. » 

Cette vision se concrétise à travers plusieurs événements 

phares qui rythment le calendrier culturel de notre municipalité. 

La Biennale de la sculpture, les Violons d’automne et la Fête 

d’hiver sont des événements majeurs, attirant des milliers 

de visiteurs. Ces événements offrent une occasion unique de 

découvrir des artistes locaux et internationaux dans un cadre 

à la fois artistique et naturel. « C’est une véritable célébration 

de notre patrimoine artistique et de l’innovation », explique le 

maire. Le Marché de Noël, avec ses exposants locaux, présente 

des produits artisanaux et des créations uniques. Il s’accom-

pagne d’activités culturelles variées qui célèbrent la créativité 

locale et permettent aux résidents et aux visiteurs de découvrir 

l’artisanat régional. 

Le Parc Chanoine-Fleury, autre lieu emblématique, accueille 

les concerts d’été au kiosque à musique Marcellin-Leclerc. 

Ces concerts en plein air, avec des représentations au Centre 

socioculturel Gérard-Ouellet en cas de pluie, offrent une belle 

vitrine à la scène musicale locale. « Ces concerts renforcent le 

lien social et apportent une touche culturelle supplémentaire à 

notre village », précise le maire. 
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CENTRE DE CRÉATION 
Saint-Jean-Port-Joli est également un 

centre de création en danse et théâtre, 

avec des initiatives comme Fleuve | 

Espace danse, qui soutient le dévelop-

pement de la danse contemporaine et 

traditionnelle. Des programmes comme 

Est-Nord-Est Résidence d’artistes per-

mettent aux créateurs de s’inspirer de 

l’environnement unique de la ville, conso-

lidant ainsi son image de centre culturel 

vivant. 

La municipalité de Saint-Jean-Port-Joli 

s’engage activement dans le soutien à 

la culture en tant que partenaire finan-

cier de la COFEC (Corporation des fêtes 

et événements culturels). Chaque année, 

elle consacre une somme de 180 000 $ 

pour soutenir ses activités. La COFEC 

joue un rôle essentiel dans la gestion 

d’importants lieux culturels de la ville, 

notamment le Musée de la sculpture, 

l’atelier de Pierre Bourgault et le Domaine 

de Médard Bourgault, contribuant ainsi 

à la valorisation du patrimoine artis-

tique et à l’animation culturelle de la 

municipalité. 

La municipalité soutient aussi les métiers 

d’art locaux, avec des événements 

comme le Salon du livre de la Côte-du-

Sud, qui met en avant les auteurs locaux. 

Des événements comme la Fête des 

Chants de Marins, célébrant le patri-

moine maritime de la région, sont aussi 

au programme. 

L’engagement de la municipalité à pro-

mouvoir la culture se reflète également 

dans ses investissements dans des 

infrastructures comme la Vigie, un lieu 

multifonctionnel où se déroulent des évé-

nements culturels tout au long de l’an-

née, renforçant ainsi l’attrait culturel de 

Saint-Jean-Port-Joli. 

EN RÉSUMÉ

Population
3 307

Fondation 
1677

Parcs municipaux
5 

Maire
Normand Caron

« Chaque événement, 
chaque initiative, est une 
occasion pour nous de célébrer 
notre patrimoine et de créer des 
liens forts entre les résidents, 
les artistes et les visiteurs ».
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GÉRER SAINEMENT LES INFRASTRUCTURES ET 
MAINTENIR LA MAIN-D’ŒUVRE 
La gestion des infrastructures et le maintien de la main-

d’œuvre sont des aspects essentiels pour assurer le développe-

ment durable de Saint-Jean-Port-Joli.  

Le maire Caron met en avant l’importance de main-

tenir des services de qualité tout en soutenant la 

main-d’œuvre locale. « Nous travaillons, dit-il, pour  

garantir un service efficace et de qualité aux citoyens, que ce 

soit dans la gestion de nos infrastructures publiques ou dans 

la préservation de nos ressources humaines. » Les projets de 

modernisation des infrastructures, comme la réfection des ins-

tallations septiques et la gestion de l’eau potable, témoignent 

de cet engagement envers l’amélioration continue des services 

municipaux. 

Le maire souligne également que Saint-Jean-Port-Joli est un 

milieu qui soutient les entrepreneurs locaux. « Nous mettons en 

place des incitatifs pour favoriser l’entrepreneuriat et attirer de 

nouvelles entreprises, tout en maintenant un environnement 

propice à l’épanouissement de notre population », explique-t-il. 

La municipalité souhaite notamment augmenter la capacité 

d’accueil du parc industriel, qui est presque arrivé à sa capa-

cité maximale. 

Les services de proximité, tels que la gestion des jardins com-

munautaires et la location de jardinières, participent égale-

ment à l’embellissement de la ville, favorisant ainsi un cadre 

de vie agréable pour les résidents. Un projet de 3,3 millions de 

dollars est en cours au Domaine de Gaspé pour reconstruire 

les bâtiments de service et un préau, destinés à l’organisation 

de fêtes familiales ou industrielles en plein air, au cœur de la 

nature. 

Enfin, la collaboration avec des partenaires comme la MRC 

de L’Islet et les municipalités voisines de Saint-Aubert et 

Saint-Roch-des-Aulnaies permet de mettre des ressources 

en commun afin de renforcer la capacité des municipalités à 

répondre aux besoins de leurs citoyens, tout en optimisant les 

coûts. M. Caron envisage de conclure des ententes intermuni-

cipales afin de mutualiser certains services. « Le maintien d’une 

main-d’œuvre compétente et d’infrastructures modernes est 

au cœur de notre stratégie pour garantir la pérennité de nos 

services », conclut le maire.



Nous joindre :
1 (514) 282-2011

Lundi au jeudi: de 9h à 17h
Vendredi: de 9h à 12h

Nous maîtrisons
l’art de recevoir

ComptesRecevables.net
Confiez la gestion de vos comptes clients 
à des experts et concentrez-vous sur 
la croissance de votre entreprise 

Chez ComptesRecevables.net, 
notre équipe prend en charge 
le suivi de vos comptes clients, 
la prévention des risques et 
la récupération rapide des 
sommes dues, tout en pré-
servant vos relations d’affaires. 

David Therriault, cofondateur de l’entreprise

David Therriault, cofondateur de l’entre-

prise avec Josianne Lapierre, le confirme : 

les résultats sont concrets. 

UNE APPROCHE INTÉGRÉE, 
DES RÉSULTATS MESURABLES 
L’équipe de ComptesRecevables.net 

agit comme un véritable départe-

ment externe, parfaitement aligné avec 

l’image et les valeurs de votre entreprise. 

« Toutes nos communications sont réa-

lisées en votre nom, comme si nous fai-

sions partie de votre équipe interne », 

précise David Therriault. 

« On vous transmet des données précises, 

des suivis clairs et des notes détaillées 

pour vous permettre d’intervenir rapide-

ment si nécessaire. » 

Cette méthode permet une gestion 

proactive et rigoureuse de vos comptes 

clients, tout en maintenant de bonnes 

relations d’affaires. 



UN SERVICE APPRÉCIÉ DANS TOUS LES SECTEURS 
PME, multinationales, entreprises agricoles ou du secteur de la construction : toutes 

doivent un jour faire face à des enjeux liés à la gestion des comptes clients. C’est une 

tâche qui peut rapidement devenir chronophage. 

« Nos processus éprouvés permettent à nos clients d’assurer une bonne santé finan-

cière, de maintenir un flux de trésorerie stable et de libérer du temps pour se concen-

trer sur ce qu’ils font de mieux », explique M. Therriault. 

Les résultats parlent d’eux-mêmes : 

•	 Une croissance marquée du chiffre d’affaires chez nos clients fidèles ; 

•	 Plus de 278 000 suivis et rappels effectués (courriels, appels, textos, lettres) ; 

•	 Nous avons récupéré 99,999999689% des sommes dues pour les factures sous 

notre gestion. 

NOS COORDONNÉES 
Site internet  : comptesrecevables.net

Courriel  : recevables@comptesrecevables.net 

Téléphone : 1 (514) 282-2011

EN RÉSUMÉ

Année 
d’ouverture

2021

Secteur 
d’activité

Service d’analyse 
du risque / crédit 

et gestion de comptes 
recevables en impartition 

pour les entreprises.

Clientèle
toutes PME qui offrent 

des termes de paiements

Effectif
une vingtaine 

de collaborateurs

« Depuis la création de l’entreprise 
en 2021 jusqu’en 2024, nous avons 

géré plus de 8,4 milliards de dollars 
en facturation pour nos clients. 

Grâce au travail rigoureux de 
notre équipe, 99,999999689% 

des sommes dues ont 
été récupérées. »
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Atteignez vos objectifs  
avec HUB International
Solutions d’assurance sur mesure  
adaptées aux besoins uniques des  
entreprises québécoises  
d’aujourd’hui.

 O  Gestion des risques

 O Assurance des entreprises

 O Avantages sociaux et retraite

Communiquez avec un conseiller HUB dès maintenant.

1 800 889-2250  |  hubinternational.com

Risque et assurance  |  Avantages sociaux  
Retraite et gestion de patrimoine

Cabinet en assurance de dommages et Cabinet de services financiers

Amphithéâtre
multifonctionnel à Lévis : 

une étude de marché est lancée

La Ville de Lévis et l’organisme Mouvement Sportif Lévis (MSL) ont annoncé à la mi-avril qu’une étude de 
marché sera réalisée pour analyser le projet d’implantation d’un amphithéâtre multifonctionnel à Lévis.

L’étude, confiée à la firme Mallette, est financée à parts égales 

par Mouvement Sportif Lévis et la Ville. D’une durée d’envi-

ron douze semaines, elle visera à évaluer la demande pour un 

complexe sportif de trois glaces. Elle servira à confirmer la per-

tinence du projet, valider son offre et dimensionner l’achalan-

dage potentiel. L’analyse permettra d’évaluer des options de 

site et d’estimer, de manière préliminaire, la viabilité du projet. 

Les deux glaces projetées devraient être dédiées exclusivement 

aux besoins sportifs de la Ville et de la communauté. Une troi-

sième glace comprendrait une section amphithéâtre de 5 000 

à 8 000 sièges et serait dotée d’un espace scénique pouvant 

accueillir diverses prestations culturelles. Le pôle Desjardins, où 

sont centralisées les institutions, sera examiné comme empla-

cement pour cette nouvelle installation. Dans les années à 

venir, la Ville de Lévis devra augmenter de façon importante 

son offre d’heures de glace en raison notamment de son impor-

tante croissance démographique. Également, il faut souligner 

que la Ville a déposé à deux reprises un projet d’ajout d’une 

glace à l’aréna de Lévis. Toutefois, en raison du grand nombre 

de projets déposés, la réponse gouvernementale n’a jamais été 

positive. 
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Bâtiforme,
experts en fondations
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En 1994, les associés André Grenier, Dany Chabot 
et Éric Cloutier mettaient leurs forces en commun 
pour lancer l’entreprise Bâtiforme à Saint-Elzéar, 
en Beauce. Un peu plus de trois décennies plus tard, 
ils sont toujours actifs au sein de l’entreprise, mais 
les projecteurs sont braqués depuis maintenant 
quatre ans sur leur relève formée de François 
Grenier, Raphaël Grenier et Grégoire Gauthier.  

François Grenier, Raphaël Grenier et Grégoire Gauthier
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Entrepreneurs généraux de profession et de formation, les trois 

fondateurs ont mis sur pied une entreprise solide où les com-

pétences de chacun ont été mises à profit. « Bâtiforme profite 

encore aujourd’hui de cette expertise puisque nous avons la 

chance de compter sur la présence d’André comme estima-

teur, de Dany comme contremaître de chantier et d’Éric, qui 

supervise la préparation et l’ouverture des chantiers. Jumelés 

à celles des plus jeunes de l’équipe, ces compétences acquises 

depuis une bonne trentaine d’années constituent une force vive 

pour notre entreprise », indique François Grenier. 

Ses deux associés et lui entament leur quatrième année aux 

commandes de Bâtiforme, poursuivant avec passion et motiva-

tion l’œuvre de leurs prédécesseurs. « La transition vers l’action-

nariat a débuté pour nous il y a huit ans et déjà, les propriétaires 

de l’époque nous ont permis de prendre l’expérience nécessaire 

pour assurer une relève de qualité. Au moment de passer les 

rênes, quand le pouvoir décisionnel est tombé dans notre cour, 

nous étions fins prêts. Il faut dire que la formule était déjà bien 

établie et que nous partageons la même vision et les mêmes 

valeurs que les fondateurs », poursuit Raphaël Grenier en pre-

nant bien soin d’ajouter que ses associés et lui ont su apporter 

leur couleur et remettre la PME au goût du jour, notamment en 

améliorant certains aspects tels les conditions de chantier. 

UNE EXPERTISE RECONNUE DANS LE DOMAINE DU 
COFFRAGE ET DES FONDATIONS 
Bâtiforme dessert une vaste clientèle dans un rayon de 75 kilo-

mètres autour de son siège social de Saint-Elzéar-de-Beauce. 

C’est donc dire que Bâtiforme œuvre sur des chantiers dans 

Lotbinière, à Lévis, Saint-Lambert, dans Bellechasse, et jusqu’à 

Saint-Georges, Lac-Etchemin et Thetford Mines.  

Entrepreneur en coffrage de béton qui possède également sa 

licence d’entrepreneur général, Bâtiforme se spécialise dans le 

coffrage de fondations résidentiel et commercial. « Cela nous 

permet de mener à bien des projets de A à Z, selon une formule 

clés en main très appréciée de notre clientèle. Également, le fait 

que Raphaël possède une formation en ingénierie, ce qui donne 

« Cela nous permet 
de mener à bien des 

projets de A à Z, selon 
une formule clés en main 

très appréciée 
de notre clientèle », 

confie François Grenier. 
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à l’entreprise une expertise technique précieuse qui fait toute la 

différence », confie François Grenier. 

Les clients de la PME beauceronne sont répartis comme suit : 

environ 60% du volume d’affaires est réalisé pour le compte 

d’entrepreneurs en construction qui font appel à Bâtiforme 

pour son expertise en fondations, le reste est partagé entre les 

projets d’auto-construction et les projets privés agricoles, com-

merciaux, résidentiels et résidentiels multiples. 

« Nous sommes spécialisés dans le coffrage de fondation 

conventionnel. C’est notre force depuis de nombreuses années. 

Cela dit, nous offrons aussi des solutions de coffrage isolant 

lorsque le projet le requiert ou encore des approches hybrides 

selon le besoin du client. Nous intervenons aussi sur des chan-

tiers où sont requis des dalles sur sol, ou dalles flottantes, 

notamment pour des garages ou entrepôts. Finalement, une 

autre de nos spécialités consiste à réaliser des dalles struc-

turales de béton, par exemple sous le garage d’une résidence. 

Dans tous les cas, notre objectif est de permettre aux différents 

bâtiments de reposer sur des bases solides », ajoute Raphaël 

Grenier. 

Ce dernier, par sa formation universitaire, propose également 

un service de consultation en ingénierie au sein de Bâtiforme. 

La compagnie se démarque donc par sa capacité à offrir le 

service et l’accompagnement de A à Z. « Il faut rappeler que 

les experts en coffrage interviennent à plusieurs reprises sur 

un chantier. Ça commence dès l’étape de l’excavation puisqu’il 

faut que tout soit parfait pour accueillir les structures de cof-

frage. Par la suite, nous sommes fidèles au poste pour couler 

les fondations avec les structures que nous avons mises en 

place. Cela demande une excellente coordination avec les 

autres sous-traitants sur place afin que le travail réalisé soit 

A1 », indique pour sa part François Grenier. 
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DES RÉALISATIONS QUI TÉMOIGNENT D’UN 
IMPRESSIONNANT SAVOIR-FAIRE 
Avec Bâtiforme sur le terrain, on peut s’attendre à un travail 

exécuté avec soin et professionnalisme et c’est ce qui fait la 

réputation de l’entreprise depuis plus de 30 ans. 

Parmi les réalisations qui ont récemment fait la fierté de 

l’équipe, on note les fondations du Couvoir Scott ainsi 

qu’un bâtiment d’entreposage complété en 2022 du côté de 

Saint-Frédéric-de-Beauce. 

« Actuellement, le secteur du multi-résidentiel occupe une 

grande partie de notre horaire. Nous travaillons en effet sur des 

jumelés, sur des bâtiments de 6, 12, 24 et voir 80 logements. De 

mars à décembre, notre équipe réalise en moyenne cinq ou six 

fondations par semaine. Et 2025 n’y fera pas exception, plu-

sieurs projets sont déjà en cours et d’autres sont à venir. »

Parmi ceux-ci, les travaux de modernisation du palais de jus-

tice de Saint-Joseph-de-Beauce, un véritable défi technique 

puisque le bâtiment patrimonial implique un travail plus com-

plexe, ce qui amène Bâtiforme à se surpasser et à sortir des 

sentiers battus. 

Dans le secteur de Saint-Jean-Chrysostome, Bâtiforme est affi-

liée avec un promoteur qui vise la construction de 400 à 500 

portes résidentielles d’ici cinq ans. « Ce sont de beaux projets 

qui sont à venir. Et comme dans tout ce que nous entreprenons, 

les bonnes relations avec les donneurs d’ouvrage et autres col-

laborateurs sont essentielles. » 

Évoluer durant trois décennies dans un domaine spécialisé 

considéré comme très compétitif n’est pas donné à tout le 

monde. C’est pourtant ce qu’a réalisé avec brio l’équipe de 

Bâtiforme, en raison notamment de l’accompagnement et du 

service à la clientèle de grande qualité, des compétences de 

tous et chacun, et de la vision des nouveaux propriétaires. 

« Nous sommes une équipe soudée dont les membres ont à 

cœur leur travail et ça paraît sur le terrain. Nous avons adopté 

François, Grégoire et moi une vision plus moderne des affaires 

en intégrant de nouveaux créneaux, en approchant de nou-

veaux clients et en demeurant proactifs et polyvalents. Nous 

accordons beaucoup de valeur et d’importance à l’identité de 

Bâtiforme et à sa réputation d’excellence et allons continuer de 

le faire au cours des prochaines années. Notre objectif est de 

continuer sur notre lancée, de poursuivre notre développement 

et même d’explorer des créneaux un peu plus négligés afin de 

nous démarquer davantage », conclut Raphaël Grenier.

« Nous sommes 
une équipe soudée 

dont les membres ont à 
cœur leur travail et ça 

paraît sur le terrain. »



Transport Noly
Des solutions complètes de transport 
et d’entreposage de marchandises

Transport Noly est une entreprise québécoise 
spécialisée dans le transport et l’entreposage de 
marchandises, offrant des solutions sur mesure 
pour répondre aux besoins spécifiques de chaque 
client. Depuis ses installations situées à la jonction 
stratégique de l’autoroute Robert-Bourassa et du 
boulevard Wilfrid-Hamel, à Québec, elle propose 
des services conçus pour optimiser la chaîne 
d’approvisionnement.
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PLOMBERIE  |  CHAUFFAGE  |  ÉLECTRICITÉ  
PROTECTION INCENDIE  |  OUTILLAGE

Nous joindre : 418 627-4711

Québec    Lévis    Trois-Rivières    St-Georges    Rimouski

Forte de plus de 35 ans d’expérience, Transport 

Noly se distingue par son savoir-faire, sa fiabi-

lité et son engagement à fournir un service 

personnalisé, efficace et flexible.

UNE ÉQUIPE COMPÉTENTE  
ET ENGAGÉE
Le succès de Transport Noly repose 

avant tout sur la qualité de son person-

nel. Chaque membre de l’équipe est formé 

pour assurer un service professionnel, 

attentif et rigoureux. L’entreprise peut encore 

compter sur l’expertise de sa co-fondatrice, une 

entrepreneure passionnée, qui a su bâtir au fil des 

années une organisation reconnue pour son intégrité, sa proxi-

mité avec les clients et son esprit d’innovation. 

UNE NOUVELLE DIRECTION
L’entreprise est aujourd’hui entre les mains d’une nouvelle 

direction énergique, pleinement dévouée et riche en projets 

ambitieux. Les nouveaux propriétaires insufflent une vision 

moderne et dynamique à l’organisation, avec la volonté ferme 

de poursuivre la croissance de Transport Noly, tout en honorant 

les valeurs qui ont fait son succès.

TRANSPORT LOCAL, TRANSFRONTALIER ET 
LIVRAISONS DE CHANTIER
L’entreprise assure le transport de charges partielles (LTL) et 

de charges complètes (TL) à travers le Québec, l’Ontario et les 

États-Unis. Elle possède également une solide expertise dans 

les livraisons de chantier, un atout crucial dans un contexte de 

forte croissance urbaine.

Avec le développement accéléré de la ville de Québec et ses 

projets majeurs d’infrastructure, Transport Noly jouera un rôle 

central dans l’acheminement des matériaux et l’appui logis-

tique aux chantiers. Sa flotte diversifiée — incluant camions 

porteurs, remorques de 53 pieds et plateformes élévatrices — lui 

permet de répondre aux exigences complexes des 

chantiers urbains, tout en assurant des livrai-

sons rapides, sécurisées et coordonnées.

ENTREPOSAGE INTELLIGENT ET 
ADAPTABLE
La PME propose des solutions d’entre-

posage évolutives pour divers secteurs 

d’activité. Ces services permettent à 

ses clients d’améliorer la gestion de leurs 

stocks, de réduire les délais de distribution 

et de gagner en efficacité opérationnelle.

POURQUOI CHOISIR TRANSPORT NOLY ?
Expertise chantier et logistique urbaine : Idéal pour les projets 

de construction et les zones urbaines en développement.

•	 Expérience éprouvée : Plus de 35 ans au service de la 

logistique.

•	 Solutions personnalisées : Chaque client bénéficie d’une 

approche sur mesure.

•	 Service fiable et flexible : Un accompagnement constant et 

des solutions qui évoluent avec vos besoins.

•	 Flotte diversifiée : Pour répondre à tous les types de trans-

port et d’entreposage.

Vous cherchez un partenaire de confiance pour vos besoins en 

transport, entreposage ou livraisons de chantier à Québec et 

ailleurs ?

Contactez Transport Noly dès aujourd’hui !

1040, rue du Grand-Tronc, Québec	  
418 687-1110
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Publireportage - Atelier Filz

485, boul. Langelier, suite 304
Québec    418 446-1544
atelierfilz.com

Atelier Filz a contribué à plusieurs types de projets, incluant 

des restaurants, bars et cafés, mais également des com-

merces d’alimentation, des boutiques, des bureaux, des salles 

de montre, des gyms et plus encore. L’objectif est de valoriser 

des espaces afin de créer des lieux marquants. « Nous adorons 

travailler sur des projets commerciaux. Je suis moi-même une 

entrepreneure, donc nous comprenons la réalité de nos clients », 

de préciser Valérie Ethier, qui a cofondé Atelier Filz avec son 

conjoint Anthony Laliberté-Vincent en 2016. L’expérience et l’ex-

pertise de l’équipe d’Atelier Filz, qui compte sur six profession-

nels, permettent de livrer des résultats distinctifs. L’entreprise 

se démarque, entre autres, par l’esthétique de ses projets et sa 

compréhension approfondie des besoins de chaque client. 

« On se voit vraiment comme des alliés dans un projet. Oui, le 

résultat final sera beau. Mais avant d’être beau, il y a énor-

mément d’étapes dans la gestion d’un projet. Nous sommes 

attentifs aux besoins de tous nos clients, tout en respectant 

les budgets et les échéanciers. Quand nous concevons des 

espaces pour des entreprises, chaque détail est réfléchi pour 

créer une ambiance distinctive, car l’environnement devient une 

extension vivante de leur identité », d’ajouter Valérie Ethier. La 

force d’Atelier Filz repose aussi dans son carnet d’adresses, qui 

regorge de fournisseurs plus chevronnés les uns que les autres. 

« Nous protégeons beaucoup nos bonnes relations d’affaires. 

Nos clients bénéficient donc de ces contacts, ce qui fait en 

sorte que nous cherchons toujours les meilleurs collaborateurs 

pour maximiser la valeur d’un projet », de préciser Valérie Ethier. 

Atelier Filz ne craint également pas la distance. L’entreprise 

compte sur des clients à Québec, dans le Bas-Saint-Laurent, 

en Chaudière-Appalaches, en Mauricie et aimerait dévelop-

per plus de projets dans la région de Charlevoix. « Nous aimons 

nous immerger dans de nouveaux environnements et découvrir 

les écosystèmes propres à chaque région. C’est toujours très 

valorisant de contribuer à des projets qui insufflent de la vita-

lité à des villes et villages. Nous pensons notamment à notre 

collaboration avec le Domaine Joly-De Lotbinière ainsi qu’à la 

rénovation du restaurant Côté Est à Kamouraska », de conclure 

Valérie Ethier. 

Depuis près de dix ans, Atelier Filz offre son 
expertise en design d’intérieur avec passion 
et détermination. Que ce soit pour un projet 
résidentiel ou commercial, l’entreprise basée 
sur le boulevard Langelier à Québec façonne des 
milieux de vie à échelle humaine, et ce, un espace 
à la fois. 

Atelier Filz : 
l’incontournable pour 
tous vos projets de design 
d’intérieur 



AFA Construction : 
bâtir votre avenir résidentiel avec passion, expertise 
et un accompagnement personnalisé 
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Fondée en 2022 par l’entrepreneur visionnaire 
Nicolas Bélanger et Naomie Brind’amour, 
responsable de la gestion financière et 
administrative, AFA Construction est une 
entreprise en pleine croissance qui façonne le 
paysage résidentiel des deux rives de Québec, 
s’étendant jusqu’aux portes nord de la Beauce. 

Pour Nicolas Bélanger, la construction n’est pas qu’un métier, 

c’est une véritable vocation. Bercé dès son plus jeune âge dans 

l’univers entrepreneurial de son père, il a littéralement grandi 

sur les chantiers. « Du marteau que je tenais enfant à la direc-

tion d’une entreprise solide aujourd’hui, je réalise un rêve qui a 

pris racine il y a bien longtemps. » 

Son parcours professionnel témoigne d’une ascension fulgu-

rante. Après avoir gravi rapidement les échelons au sein de l’en-

treprise familiale, il prend les rênes de la PME à seulement 21 

ans. Les années qui suivent sont marquées par une riche expé-

rience : entrepreneur indépendant de 2008 à 2014, associé pen-

dant quatre ans, puis partenaire stratégique pour un important 

constructeur de Québec jusqu’en 2022. 

Fort de ce bagage solide et d’une vision claire, Nicolas fonde 

AFA Construction en mettant à profit une expérience cumulée 

au fil des ans, un réseau de partenaires fiables et l’expertise de 

plus de 500 maisons réalisées ! 
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VOTRE SPÉCIALISTE DE CONFIANCE POUR LES 
MAISONS NEUVES ET LES MULTI-LOGEMENTS À 
ÉCHELLE HUMAINE, AVEC UN ACCOMPAGNEMENT 
DE A À Z, ACTIF SUR LES DEUX RIVES 
AFA Construction se positionne comme un partenaire de choix 

pour la réalisation de vos projets résidentiels, qu’il s’agisse de 

maisons unifamiliales ou de multi-logements. 

L’entreprise se distingue par sa proactivité dans l’acquisition 

de terrains stratégiquement situés, permettant le dévelop-

pement de projets résidentiels intégrés et harmonieux. « Nos 

collaborations stratégiques avec divers promoteurs et agents 

immobiliers sont un moteur essentiel de notre croissance et 

contribuent significativement à notre présence en tant que 

constructeur sur la Rive-Sud et la Rive-Nord », souligne Nicolas 

Bélanger. Vous avez un terrain ou un projet ? Appelez-nous ! 



621, CHEMIN DE L'ÉCORE SUD
VALLÉE-JONCTION

RBQ : 8281-0821-23

418 253-6185
INFO@EXCAVATIONLATULIPPE.COM
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Une nouvelle ressource précieuse vient 

de se joindre à l’équipe : Pascale Fortin, 

directrice construction, vente et design. 

Elle accompagne nos clients à chaque 

étape de leur projet, de la signature du 

contrat à la remise des clés, assurant une 

expérience fluide et personnalisée sur 

l’ensemble du territoire. 

Que ce soit à Lévis, Saint-Lambert-de-

Lauzon ou Scott (sur la Rive-Sud) ou 

dans les secteurs desservis sur la Rive-

Nord, AFA Construction concrétise votre 

rêve d’une première maison abordable 

et durable, notamment grâce à son offre 

de jumelés plain-pied, construits selon 

les rigoureuses normes en vigueur. Le 

Quartier Faubourg à Saint-Lambert en 

est un parfait exemple, où la construction 

progresse et où les futurs propriétaires 

peuvent déjà visualiser leur acquisition. 

À L’ÉCOUTE DE VOS 
ASPIRATIONS, ENGAGÉS ENVERS 
LA QUALITÉ ET UN SERVICE 
CLIENT HORS PAIR SUR LES 
DEUX RIVES
AFA Construction va au-delà de la 

construction de maisons ; l’entreprise 

s’engage à créer des milieux de vie où 

l’emplacement est primordial. « Un pro-

duit de qualité au bon endroit, c’est notre 

recette pour votre satisfaction », affirme 

Nicolas Bélanger. 

La présence régulière de l’équipe sur 

les chantiers assure une transparence 

totale et permet aux futurs propriétaires 

de suivre l’évolution de leur projet grâce 

à un accès personnalisé. 

« Nous proposons des modèles 
personnalisables pour répondre 
aux besoins spécifiques de nos 

clients, que ce soit sur la Rive-Sud 
ou la Rive-Nord. Votre vision 
est la nôtre, et nous sommes 

ouverts à vos idées pour créer 
un espace qui vous ressemble ! » 
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« Notre projet à 
Saint-Lambert est une 
réalisation majeure. »
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« Notre vaste réseau de collaborateurs et de sous-traitants 

experts garantit une qualité de construction irréprochable et 

une polyvalence que nous offrons avec plaisir sur l’ensemble de 

notre zone de service. Ajoutez à cela une gestion optimisée par 

les dernières technologies et une connaissance approfondie du 

marché, des normes et des réglementations », précise Nicolas 

Bélanger. 

La disponibilité et la réactivité de l’équipe AFA Construction 

font toute la différence. « Un simple appel ou texto suffit souvent 

à régler une situation. C’est dans les moments plus complexes 

que la force d’une équipe se révèle », témoigne le président-di-

recteur général. 

L’arrivée récente de Pascale Fortin renforce l’accompagnement 

personnalisé offert aux clients sur l’ensemble du territoire. De 

plus, la future matériauthèque intégrée à la maison modèle 

de Saint-Lambert permettra aux acheteurs de découvrir et de 

choisir les matériaux et finitions qui personnaliseront leur futur 

chez-soi, en respectant leur budget. 

« Notre projet à Saint-Lambert est une réalisation majeure. Aux 

8 unités initialement prévues se sont ajoutées 18 unités sup-

plémentaires grâce à l’acquisition de nouveaux terrains. En 

parallèle, nos projets à Lévis reprendront sous peu, et nous gar-

dons l’œil ouvert sur de nouvelles opportunités, y compris sur 

la Rive-Nord. Nous prévoyons également un nouveau projet à 

Québec en 2025. Cette année s’annonce d’ailleurs exception-

nelle, car nous disposons d’une réserve de terrains suffisante 

pour répondre à la demande sur l’ensemble de notre territoire », 

conclut avec enthousiasme Nicolas Bélanger.



Clinique TCNF : 
les meilleures technologies au service de votre santé 

Que ce soit pour brosser un portrait de l’état de 
santé de ses clients ou encore pour améliorer 
différents troubles ou symptômes jusque-là 
restés sans réponse, la Clinique TCNF a acquis une 
réputation des plus enviables à travers le pays. 

L’approche en neurologie fonctionnelle fait d’ailleurs la renom-

mée de la clinique basée au 17, rue des Sociétaires à Saint-Jean-

Port-Joli. Dans les dernières années, de nombreux patients 

ayant, entre autres, des symptômes post-commotionnels per-

sistants, des problèmes récurrents de vertige ou des épisodes 

répétés d’étourdissement ont été traités avec succès grâce à 

ce paradigme. La clientèle comprend d’ailleurs quelques ath-

lètes de renom qui ont retrouvé le sentier du succès après avoir 

été pris en charge par l’équipe de la Clinique TCNF.  

L’équipe de la Clinique TCNF

30, Avenue du Bassin Sud
Montmagny (Québec) G5V 2A9

418 248-4594
infocliniquetcnf@gmail.com

cliniquetcnf.com



30, Avenue du Bassin Sud
Montmagny (Québec) G5V 2A9

418 248-4594
infocliniquetcnf@gmail.com

cliniquetcnf.com

« Nous aidons des gens qui sont allés voir un peu partout. Nous 

sommes souvent leur dernier recours. Au fil des 15 dernières 

années, des patients des quatre coins du Canada, des États-

Unis et de l’Europe nous ont consultés », de préciser le docteur 

Richard Turmel, chiropraticien.   

L’approche en neurologie fonctionnelle utilise des appareils de 

haute technologie. Elle vise essentiellement à identifier si les 

troubles de santé d’un patient proviennent de déficits fonction-

nels du système nerveux.  

« L’objectif est de restaurer une communication optimale entre 

les différentes structures neurologiques en utilisant diverses 

stratégies de stimulation. Il s’agit d’une méthode qui met la 

santé du patient au centre de nos priorités », d’ajouter le Dr 

Turmel, chiropraticien, DC.  

Les résultats sont probants. Les témoignages, dont plusieurs 

sont disponibles sur le site web de la clinique, de patients ayant 

recouvré la santé grâce à l’approche en neurologie fonction-

nelle sont nombreux.  

AMÉLIORER LES SIGNAUX ÉCHANGÉS ENTRE LES 
DIFFÉRENTES ZONES DU SYSTÈME NERVEUX 
Symptômes post-commotionnels, étourdissements, problèmes 

d’équilibre, fibromyalgie, migraines ou maux de tête, hernies 

discales, bursites ou tendinites, douleurs lombaires ou cervi-

cales et bien d’autres maux peuvent être traités dans les instal-

lations de la Clinique TCNF de Saint-Jean-Port-Joli. Les clients 

peuvent également prendre rendez-vous dans une clinique 

satellite basée à Montmagny et offrant aussi une multitude de 

services.  

« Parmi les services offerts, nous avons notamment la table de 

décompression neurovertébrale qui se veut très efficace pour 

aider des conditions chroniques dégénératives ainsi que les 

hernies discales. Les patients qui ont des douleurs au cou et au 

dos apprécient particulièrement cette technologie », de men-

tionner Richard Turmel.  

La Clinique TCNF offre également comme service la photobio-

modulation, ou laser froid, qui a démontré son efficacité afin de 

diminuer l’inflammation et ainsi améliorer plusieurs conditions 

neuro-musculo-squelettiques.  

L’équipe de la Clinique TCNF peut être jointe au 418 598-7476 

(clinique de Saint-Jean-Port-Joli) ou au 418 248-4594 (clinique 

de Montmagny). 

« L’approche en 
neurologie fonctionnelle 

utilise des appareils 
de haute technologie. »
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Merci

L’actuel président-directeur général, 

Francis Blais, raconte les débuts de la 

PME en 1970. « Mes grands-parents ont 

démarré la compagnie dans leur rési-

dence avant de la déménager en 

1976 au 26, rue Saint-Magloire, 

à Montmagny. Ils ont débuté 

en produisant des enseignes 

magnétiques pour voitures 

et camions, l’ancêtre du let-

trage commercial tel qu’on 

le connaît aujourd’hui. Ils 

achetaient aussi des lettres 

préfabriquées pour créer un 

lettrage et la signalétique dans 

les bâtiments commerciaux », se 

souvient Francis, qui a grandi dans cet 

univers puisque son père a repris le flambeau par la suite. 

« Toute la famille avait la business dans le sang. Mes grands-pa-

rents possédaient aussi une école de conduite et mon père 

François s’était lancé dans les enseignes sculptées avant de tout 

lâcher au début des années 80 pour se consacrer à Publicité 

Plastique Blais. » Cette étape marque un tournant dans l’his-

toire de l’entreprise qui gagne davantage d’autonomie dans 

ses opérations, laissant tomber le recours à plusieurs sous-trai-

tants, notamment dans la découpe du vinyle et des présentoirs 

en acrylique. De nouvelles possibilités s’ouvrent à elle et elle 

connaît une expansion accélérée à ce moment. « En 1989, mon 

père et ma mère procèdent à l’achat des actions de la compa-

gnie. Demeurant à côté de l’usine, je grandis dans cet univers. 

C’est donc tout naturel pour moi de travailler pour Publicité 

Plastique Blais à temps plein dès la fin de mes études, en 2005. » 

Entreprise de troisième 
g é n é r a t i o n  é t a b l i e  à 
Montmagny depuis 55 ans, 
Publicité Plastique Blais a su 
s’adapter aux besoins évolutifs 
de ses clients et diversifier son 
offre de service.

Publicité Plastique Blais : 
bien plus que du lettrage et des présentoirs 

Francois Blais, Clémence Blais et Francis Blais

Avril – Mai 2025 / Publireportage38 Vitalité économique Chaudière-Appalaches Nord



DES SERVICES ADAPTÉS SUR MESURE À L’IMAGE 
DE VOTRE ENTREPRISE 
Même si le mot « plastique » est bien présent dans le nom de l’en-

treprise, la PME magnymontoise utilise différents maté-

riaux tels que le plastique, le bois et l’aluminium. 

« Nous sommes équipés de machines à contrôle 

numérique et d’une imprimante grand format 

pour répondre rapidement aux besoins spé-

cifiques de notre clientèle pour leurs pro-

jets de lettrage 2D ou 3D, d’enseignes ou de 

présentoirs. Notre clientèle est répartie non 

seulement au Québec, mais aussi aux États-

Unis, en Ontario et dans l’Ouest Canadien », 

indique Francis Blais. Les huit employés sont 

appuyés au quotidien par la technologie pour un 

maximum d’efficacité, de précision et de rapidité. 

« Nous pouvons compter sur une équipe formée à l’in-

terne qui peut, à partir des besoins précis d’un client, concevoir 

sur mesure les plans du produit final et gérer l’installation finale 

sur les lieux. Par exemple, dans le cas d’un présentoir en acry-

lique dans un magasin, nous prenons les mesures et orientons 

le design pour l’intégrer parfaitement à son environnement. » 

UN CRÉNEAU PROMETTEUR, L’ÉBÉNISTERIE 
COMMERCIALE 
Un jour, un entrepreneur en construction demande à Publicité 

Plastique Blais de terminer un projet d’ameublement commer-

cial inachevé par l’un de ses sous-traitants. L’équipe s’exé-

cute et complète le mandat de belle façon, tant et si bien que 

cette spécialité s’impose comme une opportunité de choix 

pour diversifier les opérations. Ainsi est née en 2020 la division 

Ébénisterie architecturale Blais, qui partage des locaux com-

muns avec Publicité Plastique Blais. « Ce service s’est imposé 

au cours des dernières années au point de devenir le créneau 

le plus prometteur pour nous. Nous avons une clientèle gran-

dissante autant dans le commercial, via des contrats avec dif-

férents entrepreneurs, qu’au niveau institutionnel comme dans 

les écoles et les centres de la petite enfance. Cela vient com-

pléter de belle façon l’ensemble de nos services. » Ébénisterie 

architecturale Blais a réalisé plusieurs projets de cafétérias 

dans des usines, des bureaux d’accueil, des salles d’attente et 

autres sur mesure pour une multitude de clients. Plans fournis 

ou non, l’équipe est prête à relever le défi ! Peu importe la raison 

qui vous amène chez Publicité Plastique Blais ou chez 

Ébénisterie architecturale Blais, vous êtes assuré 

d’une oreille attentive à vos besoins, d’une ana-

lyse sérieuse et d’une qualité à toute épreuve. 

« Nous accompagnons nos clients sur le 

long terme, dans une relation de confiance 

basée sur l’écoute, la rapidité d’exécution 

et la flexibilité. Il n’est donc pas étonnant 

que plusieurs nous aient adoptés depuis 35 

ans ! », mentionne le DG. Le succès repose 

également sur la polyvalence, le savoir-faire 

et la passion d’une équipe qui sait allier le sens 

artistique à l’expertise technique tout en se démar-

quant par ses idées innovatrices et ses méthodes de 

production d’avant-garde. 

De quoi seront faites les prochaines années ? « Elles seront pla-

cées sous le signe de la consolidation de nos activités, particu-

lièrement en ce qui a trait à l’ébénisterie architecturale. Sans 

négliger les autres services qui ont fait notre succès, nous 

croyons fermement que l’avenir passe par ce créneau précis et 

nous allons continuer de mettre des efforts en ce sens », conclut 

Francis Blais. 
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Anne Carrier
Architectes :
une transition sous le 
signe de la continuité 

Fondée en 1992 par Anne Carrier et Robert Boily, l’agence Anne 

Carrier Architectes a acquis ses lettres de noblesse avec les 

années par des projets novateurs et en collaboration étroite 

avec la clientèle qui lui fait confiance. Forts de leur chemi-

nement dans l’entreprise et de l’apprentissage solide réalisé 

auprès d’Anne Carrier, les nouveaux propriétaires souhaitent 

suivre les traces de l’administration précédente. Cette transi-

tion semble couler de source puisque Anne Carrier demeure 

impliquée dans l’entreprise à titre de conseillère stratégique 

senior.  

« Anne voyait en nous le potentiel et la fougue pour prendre la 

direction. Elle sait que nous avons à cœur le succès de l’entre-

prise et elle connaît notre vision qui mise sur la continuité, un 

marqueur essentiel selon nous pour assurer la pérennité de 

l’agence. Mathieu, Martin et moi étions déjà impliqués dans la 

gestion de l’entreprise et des projets depuis plusieurs années. 

D’aller vers un processus de repreunariat allait de soi. Avec 

nous, il n’y aura pas de coupure », de dire Patricia Pronovost, 

qui assume dorénavant les fonctions de présidente-directrice 

générale.  

UNE VISION COMMUNE  
Avec la nouvelle direction, l’entreprise réaffirme, sans l’ombre 

d’un doute, son désir de placer de l’architecture au cœur de 

sa pratique. Le seul changement notable dans cette transi-

tion repose sur le nom qui devient Anne Carrier Architectes. 

L’évolution de la dénomination vient mettre en valeur la force 

du collectif, l’intelligence partagée et la richesse du travail 

d’équipe. 

L’agence Anne Carrier Architectes vit une 
étape charnière de son histoire Le processus de 
repreneuriat, amorcé il y a quelques années, est 
maintenant complété. Basée sur l’avenue Bégin 
à Lévis, l’entreprise composée d’une quinzaine 
d’architectes et de technologues, est désormais 
dirigée par les architectes Patricia Pronovost, 
Mathieu St-Amant et Martin L’Hébreux qui 
cumulent près de 50 années d’expérience au sein 
de l’entreprise.   Anne Carrier, architecte et son équipe
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« Ce n’est pas une seule personne qui est au cœur de l’entre-

prise. Les succès sont attribuables à l’ensemble d’une équipe. 

C’est la raison pour laquelle le nom a légèrement changé, 

mais notre mission d’enrichir le paysage architectural québé-

cois de projets conçus pour marquer les générations ainsi que 

les valeurs prônées au quotidien demeurent les mêmes », de 

confesser Mathieu St-Amant, directeur Création. 

Parce que la volonté de contribuer à l’essor d’une culture archi-

tecturale identitaire pour le Québec demeure bien présente 

pour le nouveau trio de tête.  

« Nous allons toujours faire preuve d’audace en présentant des 

projets raffinés et avec un souci du détail dans le but de faire 

exceller les idées de notre clientèle. Notre objectif est de tou-

jours élever la qualité de l’architecture. Le but est aussi d’y aller 

avec une croissance contrôlée de la compagnie pour faire en 

sorte que notre nom soit toujours perçu comme une référence 

dans notre milieu », d’ajouter Martin L’Hébreux, directeur Projet.  

DISTINCTION POUR LE NOUVEAU CAMP MERCIER  
Cette quête de l’excellence a été reconnue au fil des ans. Le 

nouveau Camp Mercier, porte d’entrée de la Réserve faunique 

des Laurentides, est le projet le plus récent de l’agence à avoir 

obtenu un prix, celui décerné par Cecobois, un centre d’exper-

tise sur la construction commerciale en bois.  

Au-delà du prix d’excellence, pour lequel l’équipe retire évidem-

ment une grande fierté, l’adoption inconditionnelle du nouveau 

lieu par les adeptes de l’ancien camp mythique hausse leur 

satisfaction d’un cran. D’autant plus que les adeptes avaient 

exprimé des craintes justifiées lorsque le projet a été lancé.  

Le Camp étant perçu depuis plus de 50 ans comme un lieu 

de rassemblement bouillonnant en toutes saisons et étant 

reconnu comme l’un des plus importants centres de ski de 

fond au Québec, le mandat de le moderniser sans dénaturer 

son essence se voulait donc un défi imposant. Le défi a néan-

moins été relevé avec brio. En effet, les experts d’Anne Carrier 

Cette quête de 
l’excellence a été 
reconnue au fil 
des ans.

Crédit photo : Adrien Williams

Crédit photo : Adrien Williams
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Architectes ont insufflé un nouveau dynamisme au Camp, fai-

sant une belle place à la lumière naturelle et à une utilisation 

versatile du bois. Le souci du détail est aussi un point apprécié 

du jury lors de la remise de prix. 

UN CAMP CONÇU POUR LES USAGERS  
Juché à plus de 780 mètres d’altitude, le Camp conjugue 

aujourd’hui modernité et tradition, s’inspirant d’attributs 

empruntés à nos ancêtres, sensible aux transformations sai-

sonnières et, surtout, dans une approche résolument tournée 

vers les personnes qui le fréquentent.  

« La volumétrie sobre, les toitures à faible pente et la structure 

en bois rappellent l’esprit des camps forestiers d’antan. Les 

larges ouvertures offrent une vue spectaculaire sur le paysage 

entourant le site, une immersion saisissante avec la nature peu 

importe la période de l’année. Notre équipe a aussi apporté un 

soin particulier aux usagers lors de la conception. Je fais ici 

référence à la réduction des bruits de la route, à l’ensoleillement 

maximal tant pour les aires de vie intérieure qu’extérieure et 

à la proximité des emplacements de départ des pistes de ski 

et de randonnée. Des talus végétalisés, en continuité avec le 

bâtiment, permettent l’aménagement d’un petit amphithéâtre 

et d’aires de détente en été alors que les familles peuvent profi-

ter de glissades, de jeux et d’aires de feux en hiver.  La réponse 

des usagers est notre plus grande fierté », de préciser Mathieu 

St-Amant.  

Qu’ils soient à vocation culturelle, institutionnelle, patrimoiniale 

ou résidentielle, les projets d’Anne Carrier Architectes sont 

assurément raffinés, audacieux, développés avec sensibilité et 

conçus pour marquer les générations.

Plus qu’un simple pavillon d’accueil, le nouveau camp est 

devenu, sans l’ombre d’un doute, un lieu de rencontre et d’ex-

périence renouvelée où le confort des usagers et la cohérence 

environnementale font partie des facteurs clés de son succès. 

Côté architectural, les nouveaux architectes associés se disent 

convaincus que le bâtiment va bien vieillir dans le temps et qu’il 

sera difficile de l’associer à une période en particulier dans le 

temps.  

DES PROJETS MARQUANTS ET REMARQUÉS  
Le Camp Mercier est le dernier d’une liste de projets marquants, 

réalisés par Anne Carrier Architectes, ayant fait l’objet de dis-

tinctions ou de reconnaissances primant les projets architec-

turaux d’exception. Citons notamment des lieux où s’invite la 

culture comme la Bibliothèque L’Octogone dans l’arrondisse-

ment Lasalle à Montréal, le Complexe culturel à Matane et la 

Bibliothèque commémorative Desautels à Marieville. S’ajoutent 

des lieux phares comme l’église de Saint-Vallier ainsi que le 

pavillon d’accueil de la Seigneurie des Aulnaies pour mesurer 

l’appréciation reçue au regard de la mise en valeur du patri-

moine et la diffusion culturelle. L’industrie a aussi reconnu 

l’apport de l’agence dans la réalisation de projets de nature 

insitutionnelle comme le siège social de la Caisse Desjardins 

de Lévis, les trois centres de services du Parc du Mont-Orford 

ou encore le Centre de formation professionnelle Gabriel-

Rousseau à Lévis.  
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Chez nous, 
96 % des membres 
entreprise renouvellent 
chaque année.

Je cherche 
un allié de
confiance, 
pas juste 
une assurance.

LÀ pour ça 





Le nouveau Centre culturel de Lévis, inauguré le 24 avril, constitue le 
plus important investissement dans le secteur culturel de la Ville au 
cours des 25 dernières années. Ce projet, totalisant 20,5 M$, permet 
maintenant d’offrir aux utilisateurs et à la population un bâtiment 
moderne et inspirant, entièrement dédié à la formation artistique. 
Fruit d’une collaboration étroite entre la Ville, le gouvernement 
du Québec ainsi que les organismes culturels l’Accroche Notes et 
Élédanse, il marque un jalon important du développement culturel à 
Lévis dans une vision d’avenir. 

Le Centre 
culturel de 
Lévis  
agrandi pour 
répondre aux  
besoins actuels 
et futurs 

Isabelle Garneau, présidente d’Élédanse, Dominic Deslauriers, directeur 
général de la Ville de Lévis, Bernard Drainville, député de Lévis et ministre 

responsable de la région de Chaudière-Appalaches, Gilles Lehouillier, 
maire de Lévis, Mathieu Rivest, adjoint gouvernemental du ministre de 
la Culture et des Communications et député de la Côte-du-Sud, Sylvie 

Bernatchez, directrice de la vie communautaire à la Ville de Lévis et Dany 
Deschênes, président de l’Accroche Notes.
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D’une superficie de 2 700 mètres carrés sur deux étages (soit le 

double des installations antérieures), on y retrouve 24 classes 

de musique, une salle de répétition et de prestation pour les 

ensembles musicaux, quatre studios de danse avec planchers 

spécialisés ainsi que les bureaux administratifs des organismes 

Élédanse et L’Accroche Notes. 

« Cet agrandissement visait à répondre à la croissance 

constante de la clientèle des écoles de formation en musique 

et en danse. Chaque semaine, ce sont maintenant plus de 1 500 

élèves et près de 60 employés qui fréquentent les lieux. Le nou-

veau centre représente non seulement un pôle de formation 

artistique dynamique, mais aussi un levier important pour l’ac-

cès à la culture et le développement du loisir culturel à Lévis. Il 

est vite devenu un lieu rassembleur et on sent l’engouement non 

seulement des jeunes et de leurs parents, mais aussi des gens 

de tout âge qui prennent part aux diverses formations offertes, 

en plus des utilisateurs de la Ludothèque qui y est installée », 

confie Sophie Lemelin, cheffe de service aux arts et à la culture 

à la Ville de Lévis. 

Ces nouveaux espaces sont pleinement adaptés aux besoins 

des élèves, du personnel et des membres de la communauté, 

notamment en matière d’accessibilité universelle, de ventila-

tion, d’insonorisation et de sécurité.  

« L’inauguration du Centre culturel de Lévis est un moment de 

grande fierté pour notre ville. Ce projet structurant répond aux 

besoins concrets de notre communauté en matière de forma-

tion artistique, tout en mettant en valeur la richesse de notre 

COUVERTURES 
TRAVAUX D’IMPERMÉABILISATION

TOITURESJULESCHABOT.COM

RBQ: 1187-4559-84

418-424-3131
1-800-774-3132
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milieu culturel. Il a été rendu possible grâce à une planification 

rigoureuse, une collaboration exemplaire et la mobilisation 

des organismes Élédanse et L’Accroche-Notes. Je veux égale-

ment remercier l’implication exceptionnelle des membres de la 

Direction de la vie communautaire à la Ville. Nous offrons doré-

navant à la population un lieu accueillant, moderne, inspirant 

et entièrement dédié à la musique ainsi qu’à la danse. Ce nou-

veau centre renforcera l’accessibilité à la culture et favorisera 

l’épanouissement des talents d’ici », a déclaré lors de l’inaugu-

ration Gilles Lehouillier, maire de Lévis. 

Le projet a été rendu possible grâce à la collaboration entre la 

Ville de Lévis, le ministère de la Culture et des Communications 

qui a octroyé 2,8 M$ en vertu du programme Aide aux immobi-

lisations, et les organismes l’Accroche Notes ainsi que Élédanse 

dont l’aide financière représente chacun un montant de 

25 000 $ pour l’acquisition d’équipements spécialisés reliés à 

leur discipline respective. 

UNE ARCHITECTURE UNIQUE SIGNÉE ATELIER TAG 
Le mandat architectural a été confié à la firme Atelier TAG à 

l’issue d’un concours rigoureux tenu en 2019. La proposition 

retenue s’est démarquée par son respect de l’identité du lieu, 

son intégration harmonieuse dans le quartier, son efficacité 

fonctionnelle ainsi que ses qualités environnementales et 

innovantes.  

« La réalisation de ce projet a nécessité une coordination serrée 

afin de maintenir les activités aquatiques dans la partie exis-

tante du bâtiment durant la construction de la nouvelle sec-

tion. Celle-ci a représenté plusieurs défis techniques en raison 

des caractéristiques de l’architecture, de la densité de la zone 

de travaux et des besoins d’excavation des fondations pour la 

construction d’une fosse d’ascenseur », indique Sophie Lemelin.  

« Nous sommes extrêmement fiers de voir ce projet aboutir. 

Le nouveau Centre culturel de Lévis rendra la pratique de la 

danse et de la musique accessible à un plus grand nombre de 

Lévisiennes et Lévisiens. Grâce à ces installations modernes et 

adaptées, nous pourrons offrir à nos élèves un environnement 

propice à leur développement et à leur épanouissement artis-

tique », concluent pour leur part Isabelle Garneau, présidente 

d’Élédanse et Dany Deschênes, président de l’Accroche Notes.
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L’entreprise, basée sur la rue du Chinook 

à Québec, s’est forgée à travers les 

années une réputation de premier plan 

auprès de sa précieuse clientèle. 

« Nous offrons des produits élégants 

pour créer des espaces de vie uniques 

et enchanteurs. Nous avons acquis une 

expertise qui est sans égale », de men-

tionner Guy Migneault, directeur du 

centre de profits chez EMCO. 

Il y a une vingtaine d’années, Emco 

Corporation, l’un des plus gros distribu-

teurs intégrés de produits pour l’indus-

trie du bâtiment au Canada et qui existe 

depuis près de 120 ans, a fait l’acquisi-

tion de Thalassa Plomberie Décorative. 

Rapidement, l’entreprise a fait ses 

classes pour devenir une incontournable 

pour le gens qui souhaitent refaire leur 

cuisine ou leur salle de bain. 

Le modèle d’affaires de l’entreprise est 

large. Thalassa Plomberie Décorative 

peut notamment effectuer des ventres 

de style « B2B » (entreprise à entreprise), 

mais également « B2B2C » (des transac-

tions destinées à un client professionnel 

qui, lui, s’adresse ensuite au marché des 

particuliers) grâce à sa clientèle compre-

nant des entrepreneurs en plomberie. 

« Notre entreprise s’adresse aussi, bien 

évidemment, à monsieur et madame 

Tout-le-Monde. Nous accordons beau-

coup d’importance à notre clientèle, 

ce qui fait en sorte qu’on offre nos ser-

vices sur rendez-vous seulement. De 

cette façon, nous créons une relation 

de confiance et d’écoute avec tous nos 

clients », d’ajouter Guy Migneault. 

Une simple visite sur le site web 

de Thalassa Plomberie Décorative 

démontre la qualité de ses produits et 

offre un avant-goût de ce à quoi pourrait 

ressembler votre future cuisine ou votre 

éventuelle salle de bain. 

« Nous vendons des éviers, des robinets, 

des douches, des portes de douche, des 

vanités de salles de bain, de toilettes et 

encore plus. Nous avons des produits 

pour tous les budgets. Nous pouvons 

également répondre à la demande aux 

quatre coins du Québec. Chez Thalassa 

Plomberie Décorative, notre équipe 

de professionnels possède toutes les 

réponses et les outils pour réaliser votre 

cuisine ou votre salle de bain de rêve », de 

conclure, avec assurance et sans préten-

tion, Guy Migneault. 

À l’aube de la prochaine saison 
estivale, ceux qui projettent 
de procéder à des travaux 
pour améliorer leur cuisine 
ou leur salle de bain doivent 
impérativement consulter les 
experts de Thalassa Plomberie 
Décorative. 

William Poitras et 
Guy Migneault
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Au fil des années, la Boulangerie Sibuet a évolué, avec l’achat 

de la maison de Joachim Gamache en 2004 et l’implication de 

Manon Leclerc en 2010. Cette évolution s’est accélérée avec 

l’agrandissement de l’espace de production et l’ajout d’une ter-

rasse sur le toit en 2021, attirant ainsi toujours plus de gourmets. 

« Les 25 dernières années ont été une aventure incroyable. Nous 

avons commencé modestement et avons su évoluer grâce à 

l’implication de notre équipe et à notre passion pour le métier », 

souligne Manon Leclerc. 

DIVERSITÉ AU MENU 
La boulangerie s’est diversifiée, offrant non seulement des pains 

traditionnels, mais aussi des viennoiseries, pâtisseries et une 

offre de brunchs et lunchs. Parmi les incontournables, les choux 

à la crème, millefeuilles, éclairs au chocolat et tartes au sucre 

d’érable ravissent les clients. La qualité des produits est pri-

mordiale, avec l’utilisation de farines biologiques locales et des 

ingrédients de première qualité. Manon Leclerc ajoute : « Nous 

mettons un point d’honneur à utiliser des produits locaux et de 

qualité pour nos créations. » 

Le petit restaurant attenant offre une expérience culinaire com-

plète, combinant des spécialités françaises et québécoises. Les 

produits de la région, tels que les viandes, fromages, et miels, 

sont disponibles dans la boutique, permettant aux clients de 

repartir avec des trésors locaux. De plus, la Boulangerie Sibuet 

privilégie l’achat local et la durabilité, en utilisant de l’énergie 

propre, 100% électrique, et en redistribuant le gaspillage ali-

mentaire à des banques d’alimentation telles que la Soupe au 

Bouton. Aujourd’hui, la Boulangerie Sibuet est un symbole de 

tradition et d’innovation, continuant de croître tout en restant 

fidèle à ses valeurs fondamentales. 

Boulangerie 
Sibuet :  
25 ans de tradition,  
de passion et  
d’innovation

Thibaud Sibuet et Manon Leclerc, propriétaires

Depuis sa fondation à Saint-Jean-Port-Joli en 2000, la Boulangerie Sibuet a 
su se distinguer par ses créations artisanales, s’appuyant sur un savoir-faire 
transmis à travers trois générations. Louis Sibuet, le patriarche, a commencé 
à boulanger en France en 1950, avant que son fils Jean-Louis ne fonde la 
boulangerie à Saint-Jean-Port-Joli, où son fils Thibaud poursuit la tradition. 
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Regroupement dans l’air 
pour deux caisses Desjardins 

dans L’Islet

La caisse Desjardins du Nord de L’Islet et 
celle du Sud de L’Islet et des Hautes-Terres 

ont présenté à leurs membres un projet 
de regroupement des deux entités, lors 

de leurs assemblées générales annuelles 
respectives tenues le 23 avril dernier. Si 

la proposition reçoit l’aval des membres, 
la nouvelle Caisse Desjardins du Grand-

L’Islet verra le jour le 1er janvier 2026, 
desservant ainsi environ 20 000 membres. 

Le choix devrait se faire 18 juin prochain puisque 

les membres des deux institutions financières 

auront l’occasion de se prononcer. Pour que le 

projet de regroupement aille de l’avant, une majo-

rité qualifiée de 66,67 % en sa faveur sera alors 

nécessaire. 

Selon les prévisions, la Caisse Desjardins du 

Grand-L’Islet présenterait un volume d’affaires 

évalué à 1,749 milliard de dollars, une solidité 

financière accrue et une capacité d’action élar-

gie afin de soutenir davantage le développement 

socioéconomique de son territoire.
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Ébénisterie Reflet
40 ans d’excellence en ébénisterie et innovation 

Jean-Philippe et Marc-Antoine Fortier

Depuis sa fondation en 1982 par Réjean For-
tier, Ébénisterie Reflet s’est imposée comme un  
acteur clé dans le domaine de l’ébénisterie sur- 
mesure, spécialisée dans la fabrication de mobi-
lier commercial et architectural. Aujourd’hui, 

Jean-Philippe et Marc-Antoine Fortier, la deuxième 
génération, reprennent les rênes de l’entreprise 
avec la même passion et détermination qui ont 
fait sa réputation. 
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L’histoire d’Ébénisterie Reflet commence modestement avec un 

atelier de 1 600 pieds carrés en 1984, situé à Sainte-Claire. C’est 

là que Réjean Fortier commence à développer son entreprise, 

en se concentrant d’abord sur les meubles sur mesure avant 

de se lancer dans le mobilier commercial. En 1997, un tournant 

majeur se produit avec l’acquisition d’un garage de 5 000 pieds 

carrés, permettant à l’entreprise de s’équiper de nouvelles 

technologies et de renforcer son modèle de production. 

Jean-Philippe et Marc-Antoine ont rejoint l’entreprise familiale 

en 2002 et 2003, respectivement. Grâce à leur expertise, la PME 

n’a cessé d’évoluer et de se moderniser. Leurs investissements 

dans une nouvelle usine de 73 000 pieds carrés et des équipe-

ments à la fine pointe de la technologie, notamment l’automa-

tisation des processus de production, ont permis à Ébénisterie 

Reflet de rester compétitive dans un marché en constante 

évolution. 
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DES PROJETS D’ENVERGURE 
POUR L’AVENIR 
Sous la direction de Jean-Philippe et 

Marc-Antoine Fortier, Ébénisterie Reflet 

se tourne résolument vers des projets 

de plus grande envergure, notamment 

dans les secteurs du mobilier commer-

cial, institutionnel, de l’hôtellerie et des 

multilogements. « Nos équipes d’experts 

collaborent pour réaliser des projets 

ambitieux en ébénisterie architecturale, 

du mobilier sur mesure à l’aménagement 

complet d’espaces commerciaux et ins-

titutionnels », explique Jean-Philippe 

Fortier. 

L’entreprise est également un partenaire 

de choix pour des projets industriels, 

offrant des solutions de sous-traitance 

telles que le laminage, la découpe de 

panneaux, et l’usinage de produits indus-

triels. Ébénisterie Reflet s’engage à offrir 

une qualité constante, que ce soit pour 

des projets institutionnels ou des grands 

chantiers commerciaux. 
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RÉALISATIONS  EMBLÉMATIQUES 
L’entreprise a participé à de nombreux projets, parmi lesquels 

on retrouve l’aménagement de la clinique vétérinaire Nova, le 

mobilier sur mesure pour les espaces communs de Unik Média, 

et l’aménagement d’écoles dont l’école des Sentiers à Saint-

Apollinaire. Ces réalisations témoignent de l’adaptabilité et 

de l’expertise d’Ébénisterie Reflet dans des secteurs variés. 

D’autres projets d’envergure s’ajoutent à la liste tels que Strøm 

Spa Québec, Université Bishop’s, Université de Montréal, Unité 

d’hémato-oncologie Charles Bruneau au CHUL de Québec. 

Aujourd’hui, avec une multitude de projets à son actif et une 

équipe de 30 experts, Ébénisterie Reflet est prête à poursuivre 

son développement. Jean-Philippe et Marc-Antoine Fortier sou-

haitent se diversifier principalement au Québec ne se mettant 

pas de limite à se déplacer dans les provinces voisines  et ainsi 

continuer à repousser les limites de l’innovation tout en préser-

vant les valeurs de l’entreprise : Qualité, Fierté, Épanouissement, 

Satisfaction Client et Adaptabilité. « Notre but est de créer des 

projets qui vont au-delà des attentes de nos clients », conclut 

Marc-Antoine Fortier.

ebenisteriereflet.com

ÉBÉNISTERIE
ARCHITECTURALE

Au-delà de simples 
meubles, on donne vie 
à tous vos projets !

418 883-2727

530, route Bégin Nord
Saint-Claire

MOBILIER INTÉGRÉ
COMMERCIAL & INSTITUTIONNEL

PRODUITS INDUSTRIELS
USINAGE, DÉCOUPE 
& ASSEMBLAGE

MULTILOGEMENTS

« Notre but est de créer 
des projets qui vont 

au-delà des attentes 
de nos clients. »
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Mobili 
vous offre le meilleur  
des deux mondes

Technicien en ébénisterie artisanale et formé par la suite en design industriel, 
David Sénéchal a fondé Mobili en 2004. Il a été rejoint il y a cinq ans par 
son frère Guillaume, alias Pedro, menuisier et contremaître d’expérience. 
Ensemble, les deux actionnaires proposent le meilleur des deux mondes 
à leurs clients en combinant les spécialités d’un ébéniste à celles d’un 
entrepreneur général qui prend en charge chaque projet de A à Z.

« Les clients apprécient notre polyvalence, notre efficacité, 

notre agilité et notre capacité à relever les défis. Nous aimons 

en effet les projets difficiles et complexes qui nous sortent de 

notre zone de confort et ce sentiment est partagé par tous les 

membres de notre équipe », révèle David Sénéchal. 

Principalement dans la grande région de Québec, Mobili réalise 

des mandats de rénovation résidentiels et commerciaux avec 

le support de différents sous-traitants de confiance (carreleurs, 

électriciens, plombiers…) et assure un suivi de A à Z, de la 

conception des plans à l’exécution des travaux et à l’installa-

tion du mobilier, ce qui inclut évidemment la fabrication des 

comptoirs, planchers, escaliers et autres composantes. 

« Nous nous occupons de tout, le client n’a qu’à frapper à une 

seule porte pour obtenir un service complet, sur mesure, clés en 

main. C’est ce qui fait notre marque distinctive. Avec nous, vous 

avez un ébéniste qui est attitré à votre projet du début à la fin, 

sans devoir passer par trois ou quatre intermédiaires. De plus, 

notre douzaine d’employés aiment travailler en équipe et sont 

engagés envers la complète satisfaction de notre clientèle. » 

Qu’il s’agisse d’un projet de rénovation pour votre maison, resto 

ou boutique, de l’ajout de mobilier intégré sur mesure, confiez-

les en toute confiance à l’équipe de Mobili et profitez d’un ser-

vice personnalisé et d’une gestion rigoureuse. 

« Nous prenons plaisir à réaliser des choses plus complexes, 

que d’autres entrepreneurs ou ébénistes vont décliner. Vous 

avez quelque chose de spécial à nous faire réaliser ? Contactez-

nous ! », conclut David Sénéchal. 



RBQ: 2948-9515-79

L’aventure débute en 1991 avec une petite équipe de deux 

travailleurs passionnés et déterminés. Serge Francoeur, le 

fondateur, se souvient : « Nous avons commencé avec peu, mais 

avec beaucoup de volonté. Nous avions un petit camion pour 

transporter l’asphalte et un pick-up pour les outils. On faisait 

tout à la main, au râteau et à la pelle, aussi bien dans le privé 

que le commercial. » 

Depuis plus de 35 ans, Pavage Réparations 
Francoeur a su évoluer pour devenir une entreprise 
de référence dans le domaine du pavage et de 
l’aménagement paysager.  

Pavage 
Réparations 
Francoeur inc. 
35 ans de passion et  
d’expertise dans l’asphaltage 

Serge Francœur, fondateur
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L’entreprise a rapidement évolué. Dès sa deuxième année, 

Pavage Réparations Francoeur a acquis des équipements 

mécaniques, marquant le début de la modernisation. « La tech-

nologie a changé la donne. Avec un camion dix roues, un rou-

leau statique, un rouleau compacteur/vibrateur et un étendeur 

d’asphalte, le travail est devenu plus rapide et plus efficace », 

raconte Serge. En peu de temps, l’entreprise a ajouté une nive-

leuse, et les tâches manuelles ont diminué, laissant place à un 

travail plus mécanisé. 

Au fil des ans, l’entreprise a continué de croître. Elle est passée 

de deux à cinq équipes. On compte environ 20 employés durant 

la forte saison. Serge est fier de mentionner le côté familial de 

l’entreprise au sein de laquelle on retrouve ses enfants : Nelson, 

Karine, Mathieu et Tommy, son gendre Jonathan et son petit-fils 

Mathis. Sa compagne, Johanne, aux ventes, et Gisèle (maman 

des enfants), à l’entretien ménager, en font aussi partie.  

« C’est une fierté de voir mes enfants travailler aux côtés de 

moi. L’entreprise est devenue une véritable histoire de famille », 

affirme Serge. Cette dimension est un aspect clé de l’identité 

de l’entreprise, un facteur de stabilité et de pérennité dans ses 

opérations. 

L’expansion de l’entreprise a permis à Pavage Réparations 

Francoeur d’élargir son champ d’action. En plus des travaux de 

pavage, elle a intégré l’aménagement à ses services. Au fil des 

ans, elle a diversifié son offre pour inclure des services spécia-

lisés, comme le scellement de fissures à chaud destiné notam-

ment aux municipalités.  

« Nous avons su nous adapter aux évolutions du marché. 

L’introduction de nouvelles technologies et l’amélioration conti-

nue de nos méthodes nous ont permis de relever des défis plus 

complexes, tout en maintenant notre engagement envers la 

qualité », souligne M. Francoeur.  

En 2009, l’entreprise a acheté son propre garage et bureau, 

qu’elle occupe toujours aujourd’hui. « Cet investissement a été 

crucial pour renforcer l’efficacité de nos opérations, notam-

ment pour l’entretien de nos équipements et la gestion des pro-

jets », explique Serge. 

Aujourd’hui, avec 35 ans d’expérience, Pavage Réparations 

Francoeur est fière de sa longévité et de sa réputation de 

confiance. L’entreprise continue d’être un acteur clé dans tous 

les secteurs, soit : résidentiel, commercial/institutionnel, indus-

triel, municipal/voirie, tout en restant fidèle à ses valeurs d’ex-

cellence et d’engagement envers ses clients.  

PAVAGE RÉPARATIONS FRANCOEUR INC. : VOTRE 
EXPERT EN TRAVAUX D’ASPHALTAGE 
Pavage Réparations Francoeur Inc. est reconnu comme un 

leader dans l’industrie du pavage, offrant des services de haute 

qualité dans la région allant de Beaumont à Rimouski. Que ce 

soit pour un pavage neuf, des réparations ou de l’entretien, 

l’entreprise met son expertise à votre service pour répondre à 

tous vos besoins en travaux d’asphaltage et en aménagement 

paysager. 
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Sous la direction de Serge Francoeur, cumulant 60 ans d’expé-

rience dans le domaine, l’entreprise a su bâtir une solide répu-

tation grâce à son engagement envers la qualité et sa capacité 

à s’adapter aux exigences spécifiques de chaque projet. « Que 

ce soit pour des travaux résidentiels, commerciaux, industriels 

ou municipaux, nous nous assurons que chaque client reçoive 

un service personnalisé et des résultats qui répondent à ses 

attentes les plus élevées », affirme Serge. 

Pavage Réparations Francoeur offre une gamme complète de 

services de pavage, adaptés à vos besoins. L’entreprise se spé-

cialise dans le pavage d’entrée résidentielle, de stationnement 

commercial, de rue et tous travaux municipaux en garantissant 

un égouttement d’eau.  

En plus, l’entreprise propose des services de scellement de fis-

sures à chaud, une méthode idéale pour préserver la qualité 

de vos surfaces pavées. C’est une intervention cruciale pour 

maintenir la qualité du pavage au fil des années, en particulier 

pour les surfaces sujettes à l’usure rapide, comme les station-

nements ou les routes municipales. Cette approche préventive 

permet de prolonger la durée de vie des infrastructures tout en 

évitant des réparations coûteuses à long terme. 

Pour une mise en valeur de votre terrain, l’entreprise effectue 

la pose de bordure de béton, de pavé et de muret. « Nous nous 

engageons à fournir des aménagements qui allient fonctionna-

lité et esthétique », ajoute Serge Francoeur. 

En plus de ces services, Pavage Réparations Francoeur inter-

vient sur des projets d’aménagement de terrains, créant des 

espaces extérieurs fonctionnels et attrayants, en effectuant 

la mise en forme et compaction de ceux-ci afin de donner les 

pentes d’eau nécessaires pour assurer un égouttement d’eau 

du terrain. 

L’expertise de Serge Francoeur et de son équipe est renforcée 

par des équipements de pointe qui assurent l’efficacité et la 

durabilité de chaque projet. « Nous investissons constamment 

dans la modernisation de nos équipements pour offrir un ser-

vice rapide, efficace et de qualité », précise Serge. De plus, l’en-

treprise met un point d’honneur à respecter les budgets et met 

tous ses efforts à honorer les délais convenus, un engagement 

qui a valu à Pavage Réparations Francoeur la fidélité de ses 

clients, qu’ils soient privés, commerciaux ou municipaux. 

« Que ce soit pour un petit projet ou un chantier d’envergure 

dans tous les secteurs, on demeure le choix de confiance pour 

tous vos travaux d’asphaltage et d’aménagement », conclut 

M. Serge Francoeur.  

Avec plus de 35 ans d’expérience et une équipe dévouée, l’en-

treprise offre des services adaptés, fiables et de qualité, qui 

répondent aux besoins de chaque client, dans le respect des 

délais et des budgets. 

« Nous choisir n’est pas un hasard. » 
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Armoires Tardif :
une signature de qualité     

Les balbutiements de l’entreprise remontent à la fin des années 

70. À l’époque, Paul-Henri Tardif ouvre sa propre quincaillerie 

afin de faciliter l’accès aux matériaux pour les entrepreneurs 

de la Beauce. En 1990, la mission de l’entreprise est réorientée 

vers la fabrication de mobiliers sur mesure.  

Depuis ce temps, ce sont des milliers de projets qui ont été 

réalisés par l’entreprise basée à Sainte-Marie. La relève a été 

assumée dans un premier temps par les enfants de Paul-Henri 

Tardif, soit Céline, Alain, René et Clémence. Et aujourd’hui, c’est 

au tour de Francis Tardif, le petit-fils de Paul-Henri, de porter 

fièrement le flambeau.  

Entreprise familiale de troisième génération, 
Armoires Tardif est synonyme d’excellence. Elle 
se spécialise dans la conception, la fabrication, la 
livraison et l’installation de mobiliers sur mesure. 
En confiant son projet à l’équipe expérimentée 
d’Armoires Tardif, le client s’assure d’un service 
personnalisé de qualité.  

René et Francis Tardif, père et  fils – propriétaires
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Entrepreneur spécialisé
en métaux ouvrés et 
architecturaux
Acier inoxydable
Aluminium - Laiton

105, rue des
Industries, St-Gilles

kariane@moraispolinox.com
418 832-4343

w w w. m o ra i s p o l i n ox .co m

« La famille Tardif, c’est synonyme de connaissance et de qua-

lité. Francis s’inscrit parfaitement dans cette lignée. Il est un 

ébéniste minutieux reconnu pour la qualité de son travail. Il est 

également un véritable passionné par tous les projets de ses 

clients », de mentionner Marie-Michèle Benoit, responsable du 

développement des affaires chez Armoires Tardif.  

Rien n’effraie l’équipe de spécialistes œuvrant chez Armoires 

Tardif. Aucun projet n’est trop gros, trop complexe ou trop ambi-

tieux. La distance n’est également pas un problème. L’entreprise 

a réalisé des projets partout au Québec et en Ontario.   

« Tout ce qui est complexe, on le réalise. Nous ne sommes pas 

un fournisseur de modules. On travaille tous nos projets avec 

cœur et passion. C’est dans l’ADN de ma famille de trouver des 

solutions, et ce, peu importe le projet », de dire Francis Tardif.  

Soulignons que Armoires Tardif se démarque autant dans le 

résidentiel que dans le commercial. En plus d’offrir un service 

personnalisé, l’équipe travaille directement avec les designers, 

les architectes et les entrepreneurs généraux.  

L’entreprise Armoires Tardif est basée sur le boulevard Vachon 

Sud à Sainte-Marie. Il est possible de contacter un membre de 

l’équipe par téléphone au 418 387-7120. L’entreprise a aussi mis 

en ligne, tout récemment, un nouveau site web revampé acces-

sible au www.armoirestardif.com.       

« La famille Tardif, 
c’est synonyme 
de connaissance 
et de qualité. »
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Coaching individuel

Plateforme Viser Plus

Conférences-action

Services d’éducation financière 

en milieu de travail
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« Depuis 1987, nous soutenons les consom-

mateurs et les locataires par l’entremise 

d’activités d’aide, d’éducation et d’inter-

vention dans les domaines du budget, 

de l’endettement, du logement et de la 

consommation. Notre nouvelle offre de 

services d’éducation financière en milieu 

de travail s’inscrit donc parfaitement 

dans l’optique de miser sur l’éducation 

par l’action, considérant que les statis-

tiques démontrent que près de quatre 

Québécois sur dix vivent d’une paye à 

l’autre », mentionne Audray Langevin, 

conseillère budgétaire. 

Pour maximiser le bien-être financier 

des travailleurs, Espace Finances pro-

pose d’abord aux PME et organisations 

de Chaudière-Appalaches des confé-

rences-action de 30 à 60 minutes en 

milieu de travail ou à distance. « Nos deux 

conférenciers d’expérience abordent dif-

férents thèmes selon les besoins de votre 

équipe tels le crédit, le plan financier et 

la retraite. Par la suite, notre plateforme 

Viser Plus, disponible sous forme d’abon-

nement annuel, incluse à l’achat d’une 

conférence-action, propose des conte-

nus et outils pour aller plus loin et mettre 

en application les apprentissages. 

Finalement, les participants peuvent 

profiter de notre service de coaching 

individuel sous forme de séances vir-

tuelles avec un coach expert en finances 

personnelles. Le tout débouche sur un 

plan d’action personnalisé », précise 

Sonia Fournier, responsable au déve-

loppement des affaires chez Espace 

Finances. 

En plus de bénéficier d’un tarif préfé-

rentiel, les entreprises participantes 

démontrent leur engagement envers le 

bien-être financier de leurs employés et 

leur permettent de bonifier leur rémuné-

ration globale en intégrant cet avantage 

social universel et innovant. 

« Oser les discussions sur les finances per-

sonnelles en milieu de travail, c’est main-

tenant possible avec l’approche neutre 

et les outils exclusifs de Point Finance$ 

Entreprise ! », conclut Sonia Fournier.

Avec Espace 
Finances, 
le bien-être financier,  
c’est payant ! 

Espace Finances, auparavant connu sous le nom 
ACEF Rive-Sud de Québec, propose un tout nouveau 
programme d’éducation financière destiné aux 
employés des entreprises de Lévis et des MRC de 
L’Islet, Montmagny, Bellechasse et Lotbinière. 
Baptisé Point Finance$ Entreprise, ce programme 
permet d’améliorer le bien-être financier de votre 
équipe grâce à trois services clés en main. 

Mélanie Rioux, conférencière et coach ; Édith 
St-Hilaire, directrice d’Espace Finances, Audray 

Langevin, conseillère budgétaire et Sonia Fournier, 
responsable au développement des affaires.






