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La renaissance du Caverhill
CAVERHILL / Suite de la page 1

Selon M. Côté, c’est une formule nova-
trice à Montréal.

« Dès l’ouverture de notre apparte-
ment-témoin, plusieurs personnes se
sont montrées intéressées mais nous
n’avions que des plans préliminaires et
des estimés de coûts approximatifs. Nous
leur avons donc offert de prendre une
option d’achat par le dépôt de 2000 $ en-
tièrement remboursable, sans arrêter leur
choix sur une copropriété spécifique.

En un mois, 30 acheteurs potentiels
ont saisi cette occasion. Lorsque les
plans et les coûts furent définitifs, les
premières personnes à avoir pris une op-
tion d’achat ont eu le privilège d’être les
premières à choisir leur appartement. »
Selon le promoteur, la formule s’est avé-
rée très positive car 40 % des acheteurs
potentiels ont finalement acheté.

La formule de l’option d’achat rem-
boursable s’avère intéressante, autant
pour l’acheteur que pour le vendeur. Les
acheteurs avisés qui sentent le potentiel
d’un projet peuvent prendre une option
d’achat immédiatement et sans risque,
les dépôts étant protégés par le plan de
garantie des maisons neuves. Dans le cas
du Caverhill, des gens de Hong Kong, de
Caroline du Nord, de Toronto et de Los
Angeles ont pris cette initiative. De plus,
en achetant lors d’une prévente, les ache-
teurs bénéficient généralement d’un ra-
bais de l’ordre de 5 à 10 %, ce qui repré-
sente plusieurs milliers de dollars sur
l’achat d’une propriété.

Quant au promoteur d’un projet, l’op-
tion d’achat lui donne une meilleure vi-
sion des attentes de ses clients potentiels
et du type de logement qui sera le plus
attrayant. Il peut donc ajuster à la fois
son design et son prix en fonction de la
demande pressentie lors des entretiens
avec ses clients.

Il y a à peine deux ans, il fallait encore
vendre les mérites du Vieux-Montréal aux
acheteurs. Maintenant, deux clientèles
spécifiques s’intéressent au quartier. Les
jeunes professionnels sans enfant qui
travaillent dans le centre-ville de Mon-
tréal et les couples dans la cinquantaine
dont les enfants sont partis de la maison.

La clientèle est généralement très ac-
tive, cultivée et apprécie la sécurité of-
ferte dans de tels immeubles. Le projet
Caverhill étant situé dans le quartier des
affaires du Vieux-Montréal, on trouve à
proximité les services courants, le métro
et plusieurs bons restaurants. N’étant pas
dans la partie touristique du Vieux-
Montréal, les rues sont achalandées du-
rant le jour mais le quartier devient très
calme en soirée et durant les week-ends.

Le promoteur et constructeur Dévelop-
pements McGill Inc s’est fait connaître
depuis trois ans pour son implication
dans le recyclage d’immeubles anciens.
En plus du prix du patrimoine architec-
tural de la Ville de Montréal accordé
pour le recyclage du 100, rue McGill,
cette jeune entreprise a recyclé deux au-
tres immeubles en copropriétés.

Le projet Caverhill, avec ses 38 appar-
tements demeure toutefois leur plus im-
portant projet. Il se divise en 30 lofts de
plain pied et huit penthouses construits
sur deux étages. Les appartements ont de
1000 à 3400 pi2 ( 93 à 316 m2 ). Leur
prix varie de 176 000 $ à 675 000 $,
taxes et infrastructures incluses. Les ga-
rages intérieures coûtent 25 000 $ de
plus.

Le bureau des ventes est situé
au 451, rue Saint-Pierre. Pour informations
additionnelles :(514) 288-7547 ou
www.habiter. com

Stéphane Côté, de Développements
McGill, s’est dit enchanté de la
collaboration de plusieurs
intervenants qui a permis
d’améliorer le projet.

PHOTOS PIERRE McCANN, La Presse ©

La façade de la rue Saint-Pierre est une oeuvre remarquable d’inspiration néo-
Renaissance.

Les clés de
voûte des
fenêtres cintrées
comportent des
ouvrages
sculptés

imagination vivait 
ici bien avant moi.

Je rêvais de belles soirées 
devant le foyer après mes longues
journées de travail.

Je voulais une maison qui me
ressemble dans une ville 
qui possède une âme.

Un secteur avec plus 
d’arbres que de maisons,
avec une vie de quartier et tous 
les ser vices à proximité.

Un développement où la 
qualité était le premier 
souci des constructeurs.
Et le prix pour bien vivre
était encore abordable.

Une maison parfaitement conçue

pour ma famille avec assez 
d’espace pour que chacun se 
sente vraiment chez-soi.

Direction : route 132, sortie Notre-Dame, à droite sur
Riverside, à gauche sur Argyle, à gauche sur Upper Edison.

Heures de visite des maisons-témoins :
Lun. au Ven. : 13h à 20h    Sam. et Dim. : 12h à 17h

Mon 

Réalisation de: Collaboration avec: Projets Panorama sur l'Ïle et Esplanade de l'Île
295 chemin du Golf, Île-des-Soeurs

tél  [514] 762.3589
www.lepanorama.com

Pour Voir Grand.

• Perspectives visuelles jusqu’à 180 degrés sur le 
mont Royal, le centre-ville, le fleuve, 
l’Île-des-Soeurs et les rapides de Lachine

• Unités de type 3 1/2, 4 1/2, 5 1/2 et plus

• Jardin avec une promenade piétonnière 
et piscine extérieure

• Services, commerces et arrêt d’autobus à 
quelques pas de marche

• Le charme champêtre de l’Île: parcs, 
lacs et sentiers de randonnée près du fleuve

• À moins de 10 minutes en auto du centre-ville 
de Montréal, même aux heures de pointe

• Vastes fenêtres maximisant la vue et l’ensoleillement

• Frais de condos très raisonnables

Découvrez de vastes 
condominiums aux 
vues imprenables.

Reproduction d’un condominium, meublé et décoré, à visiter.
Inclus dans le prix: TPS, TVQ, stationnement 

intérieur ainsi que l’air climatisé.

Île-des-Soeurs

PROJET 
VENDU À

42%

de 143 000$ à 359 000$

723 RUE UPPER EDISON À SAINT-LAMBERT Tél.: (450) 465-6554HEURES D’ACCUEIL: DU LUNDI AU MERCREDI DE 13hres à 20hres LE WEEK-END DE MIDI à 17hres
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Des appartements uniques
YVES PERRIER
collaboration spéciale

H
abiter un immeuble ancien a
certains attraits qu’on ne
trouve jamais dans une
construction neuve. La façade
de pierre calcaire sculptée,
avec ses fenêtres majestueu-
ses, confère à l’immeuble un

très haut prestige et la hauteur extraordinaire
des plafonds qui varie de 15 pieds au rez-de-
chaussée à 10 pieds ( 4,6 à 3 m ) à l’étage su-
périeur crée une atmosphère idéale pour la
réalisation de lofts. Compte tenu des diffé-
rentes vues qu’offrent les logements selon
leur étage et leur position, chaque loft pos-
sède un caractère particulier ainsi que ses
propres attraits.

Les anciennes fenêtres de bois ne sont
plus en assez bon état pour les récupérer, et
compte tenu du changement d’usage de l’im-
meuble, il fallait les remplacer par des fenê-
tres plus fonctionnelles et plus efficaces.

Les nouvelles fenêtres de bois conser-
veront toutefois le format des anciennes fe-
nêtres ainsi que leur style à battants avec des
volets intérieurs et extérieurs. Les baies font
jusqu’à 10 pieds ( 3 m ) de hauteur sur 8
pieds ( 2,4 m ) de largeur. Elles inondent les
pièces de lumière même aux étages infé-
rieurs. Les fenêtres des appartements don-
nant vers la rue Saint-Pierre profitent d’un
plus grand dégagement et d’une plus belle
vue que celles qui s’ouvrent rue Saint-
Alexis. Toutefois, la rue Saint-Alexis est
beaucoup moins passante et représente un
meilleur choix pour ceux qui recherchent la
tranquillité durant le jour.

Caractéristiques appréciées
Ce type de propriété se doit d’offrir quel-

ques facilités et quelques luxes à ses ache-
teurs. Tous les planchers seront de lames de
bois dur sauf dans les salles de bains où les
planchers seront de céramique.

Le chauffage central à air pulsé ainsi que
la climatisation sont intégrés dans chaque
appartement. Un ascenseur dessert tous les
étages jusqu’au garage et un hall d’entrée
somptueux est prévu. Une terrasse commune
sera aussi aménagée sur le toit pour les co-
propriétés qui ne seront pas munies de ter-
rasse privée.

L’isolement sonore contre les bruits d’im-
pact sur le plancher et contre les bruits aé-
riens sera d’un minimum de 55 tant pour
l’indice STC que pour l’indice IIC, ce qui est
excellent.

De l’ancien et du contemporain
Les lofts les plus réussis sont souvent ceux

qui mettent en valeur les matériaux anciens

dans des espaces ouverts aux allures contem-
poraines. Ceux du Caverhill y parviennent
fort bien. De l’ancien, on expose les colonnes
de fonte ouvragées ainsi que les gicleurs au-
tomatiques, qu’il faut conserver pour la pro-
tection incendie de l’immeuble. Chaque ap-
partement aura aussi un mur de briques
apparent sur toute la hauteur du logement.
Le respect du style original des fenêtres vient
supporter le caractère ancien des apparte-
ments.

À l’opposé, la cuisine de l’appartement té-
moin est ouverte, épurée et très contempo-

raine ; on y utilise le bois, l’acier inoxydable
et des couleurs franches pour créer un effet à
la fois moderne et chaleureux. Les salles de
bains sont du même type, vastes et épurées
avec le bain trônant au centre de la pièce. Et
finalement, les chambres sont généreuses et
séparées des pièces de séjour par de larges
portes coulissantes. La majorité d’entre elles
sont munies d’un rangement attenant ( walk-
in ).

Espace, lumière et matière
Dans l’ensemble, le projet Caverhill est

certainement un très bel exemple de recy-
clage d’immeuble ancien qui respecte à la
fois son intégrité historique et les besoins
d’espace, de lumière et de matière que re-
cherchent les acheteurs de copropriétés ur-
baines.

Comme le promoteur offre de nombreuses
possibilités d’aménagements, d’orientations
et de superficies, il est relativement facile de
trouver un logement qui convienne bien à
ses besoins. L’endroit étant très bien situé,
j’accorde une brique d’or à ce projet hors du
commun.

PHOTOS ROBERT NADON, La Presse ©

Les plafonds très élevés donnent un cachet
extraordinaire aux pièces et on a conservé
un mur de brique dans chaque appartement.
Les cuisines, contemporaines, se marient
agéablement aux matériaux anciens
des autres pièces.
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2188, rue Wellington, Montréal

BAIN PUBLIC
RÉNOVÉ EN CONDOS

17 2 condos
1 050 pi car. et 970 pi car.

1 chambre en mezzanine, balcon,
terrasse-toit, planchers bois franc,
puits de lumière, système d’alarme.
Venez nous voir avant d’acheter.

SUR RENDEZ-VOUS
(514) 846-3707 28
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2878877
Not Ready
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15 3 lofts dont 1 sur jardin / 2091, Beaudry, près parc Lafontaine
Occupation sept. 00. Bureau des ventes : 451, St-Pierre, Vieux-Mtl.

514.288.7547. Merc. - ven. 12 h à 18 h, Sam. - dim. 12 h à 17 h.
Développements McGill T 514.288.4737. Visitez le site Internet www.habiter.com 28
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RBQ # 8111-2021-13

Le Vieux-Montréal

Condominiums spacieux et luxueux à l’ar-
chitecture raffinée, Les Cours du Vieux-
Montréal vous offrent une vue imprenable
sur le fleuve ainsi qu’un accès privilégié au
Vieux-Port. Toutes les unités ont un es-
pace de stationnement inclus au prix de
vente.

À partir de 242 000 $ (taxes incluses)

VISITE CONDOS
Sam. - dim.: midi à 17 h

Lundi au jeudi: 13 h à 19 h

Inspiré du 19e siècle et conçu pour le
21e. Unités distinguées, très éclairées,
avec cour intérieure intime et vue recher-
chée sur la rue St-Paul et l’Hôtel de ville.
Obtenez plans et photos en visitant notre
tout nouveau site Web:
www.leversant.com.
À partir de 163 800 $ (taxes incluses)

VISITE CONDOS
Sam. - dim.: midi à 17 h

Lundi au jeudi: 13 h à 19 h

314, rue Le Royer Est
(entre St-Claude et la
place Jacques-Cartier)

(514) 395-6078

791, rue de la Commune Est
Bureau 112

(à l’est de Berri)
(514) 288-9191

28
84

39
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Un projet de groupe Alfid en partenariat avec la SDM Un projet Le Versant inc.

Not Ready 2878877*80 02X040.0
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PHOTO BERNARD BRAULT La Presse ©

NOS AMIES LES BROSSES — Vous les
connaissez sûrement : ce sont les brosses à

vaisselle les plus sympathiques au monde.
Allemandes, griffées Koziol, elles vont jusqu’à

nous faire aimer récurer les casseroles
( 12,95 $ l’unité Au printemps ). Au centre,

l’écuelle pour chat ( 16,95 $).Souriez
L U C I E  L A V I G N E  

Pour mettre du piquant dans sa cuisine
et de la couleur dans sa vie, rien de
mieux que des brosses anti-déprime, un
entonnoir sympathique, des salières co-
lorées ou des minuteurs à hurler ( de
rire ).

PHOTO BERNARD BRAULT La Presse ©

MANGER AVEC DES FLEURS — Des
cuillères fleuries pour égayer une salade

( 12 $ chez Kabane ).

AÏE ! — Des dents de
crocodile pour pincer les
spaghettis ( 14,95 $ chez
Kabane ).
PHOTO BERNARD BRAULT La Presse ©

PHOTO MARTIN CHAMBERLAND, La Presse ©

MINUTE DE RIRE — Ce minuteur kitsch fait
sourire et évite les gâteaux brûlés
( 19,99 $ pièce chez Farfelu Maison).

Où tout trouver
OUILLE !
Des cactus
colorés et
italiens
( Viceversa )
pour saler et
poivrer gaiement
( 17 $ le duo
salière, poivrière
chez Kabane ).
PHOTO BERNARD BRAULT

La Presse ©

PINOCCHIO MARMITON — Un long nez peut servir
à transvaser. Cet entonnoir tout sourire provient
du célèbre fabricant italien Alessi, d’où son prix :
33 $ ( chez Ben & Tournesol ).
PHOTO MARTIN CHAMBERLAND, La Presse ©

SUÇONS ?
On peut les sucer
comme des
Popsicles mais ce
sont des spatules
( 8 $ l’unité chez
Zone ).
PHOTO BERNARD BRAULT, La Presse ©

Ben & Tournesol : 4915, rue Sherbrooke Ouest, Westmount.
Renseignements : (514) 481-5050.
Kabane : 1061, avenue Bernard, Outremont.
Renseignements : (514) 490-1061.
Au printemps : 1110, avenue Bernard, Outremont.
Renseignements : (514) 271-9851.
Zone : 4246, rue Saint-Denis, Montréal.
Renseignements : (514) 845-3530.
Farfelu Maison : 838, avenue du Mont-Royal Est, Montréal.
Renseignements : (514) 528-8842.
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Pour les amoureux du bois
DANIELLE BONNEAU

L
e Carrefour des con-
naisseurs de bois, or-
ganisé pour la pre-
mière fois en 1993
pour mieux faire con-
naître les clubs et les
écoles de sculpture, de

tournage et d’ébénisterie, est de-
venu un événement annuel appré-
cié des amoureux du bois.

L’an dernier, entre 5000 et 7000
personnes ont visité l’exposition,
s’étonne encore Henri Turcot, pré-
sident du magasin Langevin & Fo-
rest et organisateur de l’événement.

Ce week-end, les amateurs sont
de nouveau choyés : ils ont l’occa-
sion d’échanger avec une centaine
d’artistes et d’artisans qui exposent
plus de 900 pièces, dont plusieurs
se sont distinguées dans de presti-
gieux concours internationaux. À
admirer : des sculptures originales,
des sculptures animalières, des ba-
teaux miniatures, des jouets de
bois, des meubles, des instruments
de musique, des crayons de bois,
des pièces décoratives, etc. À voir,
aussi, l’impressionnante librairie
du commerce spécialisé dans le tra-
vail du bois, qui comprend plus de
1500 titres.

Six grandes tentes sont dressées
pour l’occasion dans l’aire de sta-
tionnement de Langevin & Forest,
sur le boulevard Pie-IX, à Mon-
tréal. Les visiteurs peuvent y ren-
contrer des tourneurs de bois, des
sculpteurs sur bois, des sculpteurs

animaliers, des modélistes, des
ébénistes et des artistes qui font de
la peinture sur bois. Parmi les artis-
tes et artisans de renom sur place
aujourd’hui et demain, notons
Alain Stanké, président d’honneur
de l’exposition, Michel Desmeules,
Louise Di Marco, Eddy Noël, Luc
Chênevert, Frédérick Roy, Arthur
Dorion, André Brisebois, Chris-
tiane Lussier, Bob Comeau et Gaé-
tan Pilon. Les artisans de l’atelier
de menuiserie de l’Accueil Bon-
neau sont également de la partie et
montrent leur savoir-faire.

Le Carrefour s’adresse aux
amoureux du bois qui désirent al-
ler plus loin. Il permet aussi de bri-

ser l’isolement en permettant aux
gens de se rencontrer et de partager
leurs idées, indique M. Turcot, lui
aussi habité par la même passion.

« Le bois est une matière fantas-
tique, souligne-t-il. On peut faire
tellement de choses avec ! Beau-
coup de personnes à la retraite
adoptent ce passe-temps. La pêche
et le golf, c’est bien beau, mais on
ne peut pas les pratiquer 12 mois
par année. Faire de la sculpture, du
tournage de bois ou de l’ébéniste-
rie exige par ailleurs un effort in-
tellectuel et de la concentration. Ce
que plusieurs apprécient. » De
plus en plus de femmes, aussi, s’y
intéressent, constate-t-il. « Il y a un

engouement extraordinaire pour la
peinture sur bois. Il se fait de très
belles choses. »

Le Carrefour des connaisseurs de bois se
tient aujourd’hui et demain chez Langevin
& Forest, situé au 9995, boulevard Pie-IX,
à Montréal. Entrée gratuite.
Renseignements : (514) 322-9330.

28
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2886657

Une centaine d’artistes et artisans exposeront au-delà
de 900 pièces au Carrefour des connaisseurs de bois.
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149 000$
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I Adjacent à Outremont
5105, rue De Gaspé (coin Laurier)

Modèle
à visiter

Au bord de l’eau à l’Île Paton
Condominiums de style européen

121 000$à partir de plus taxes
Inclus : ascenseur, gicleurs, grand

balcon, stationnement intérieur, piscine
Phase I, 100% vendu

Phase II, livraison immédiate, 90% vendu
Phase III, 75 % vendu, livraison immédiate

Phase IV, informez-vous
75, Promenade des Îles, Île Paton

(450) 682-2242

28
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Constructeur dans la région métro, depuis 1965.
Domus et Palme d’or de l’APCHQ

www.groupedargis.com
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Not Ready
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Not Ready 2887687*80 03X055.0
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Pour habiller la lumière
ANNE RICHER

S
a force tient à un fil. Et la cou-
leur et la forme qu’elle arbore
n’aura aucun effet si le fil n’est
pas branché, si le courant ne
passe pas ! La lampe. Voilà bien
une idée brillante !

Mais bien s’éclairer est un art.
Une lampe peut avoir l’air de n’importe quoi
sur une table de chevet, ou prendre au con-
traire sa dimension maximale dans un salon.

L’art de l’éclairage est généralement mal
servi. On pare au plus urgent, sans égard
pour les véritables besoins des gens qui ha-
bitent la maison. Pendant des années, desi-
gners et architectes reléguaient à la fin de
leurs projets cet aspect pourtant indispensa-
ble au confort. L’éclairage, selon les experts,
est encore le mal aimé des rénovateurs. Alors
qu’il faudrait y penser dès qu’on a un plan
en tête.

Chez Homier Luminaire, Alain Dufour qui
est l’un des associés de l’entreprise, a cumulé
une expérience de 18 ans. Il a une bonne
idée des us et coutumes en matière d’éclai-
rage, il a vécu l’éclatement des couleurs et
des formes. « Une lampe vit en moyenne dix
ans. Elle ne se lègue plus de génération en
génération ».

De plus : « Les professionnels n’achètent
plus par coup de coeur ». Le choix d’un
éclairage est rationnel. « Chaque lampe ra-
mène à cette question : va-t-elle bien là ? »

Les suspensions, ce qui pend du plafond
et répand sa douce lumière au-dessus des as-
siettes entre autre, sont très populaires. Les
toutes petites ont un charme fou, avec des

formes coniques percées comme un grillage,
ou d’ampoule blanche en forme d’oeuf, ou
de soucoupe volante. Ce n’est pas seulement
la qualité de l’éclairage efficace sans aucun
doute, mais l’habillage de la lumière. En ce
sens, c’est l’acier brossé qui remporte la
palme de la popularité en matière de fini-
tion. Les suspensions qui se vendent le

mieux ont un air de Grèce antique ; majes-
tueuses et intemporelles, on voit tout de
suite que leurs propriétaires ont de l’argent.

Le design a pris des formes italiennes qui,
sans pour autant se renouveler chaque an-
née, ont inspiré d’autres fabricants, d’autres
artisans. Les couleurs vives ont encore la
cote, mais tout ce qui est métallique apporte

la rigueur et le dépouillement des décors
zen.

Les clients, autrefois ne revenaient pas
après les achats de leurs lampes. Aujourd’hui
ils sont prêts à tout remplacer au bout de dix
ans, juste au moment où ils s’installent dans
une deuxième maison ou rénovent la pre-
mière.

« On dépense beaucoup pour renouveler
ses armoires de cuisine, on veut donc bien
éclairer afin de mettre en évidence le nou-
veau décor ». La salle où l’on installe l’ordi-
nateur, les salles de conférence, les halls
d’entrée, les oeuvres de peintres, tous ces
lieux, tous ces objets bénéficient d’une atten-
tion nouvelle.

Rue Bélanger, ce ne sont pas le gens du
quartier, même s’ils y contribuent, qui font
faire à la boutique de bonnes affaires. « On
vient de plus loin », affirme le propriétaire,
fier de pouvoir affirmer que la meilleure pu-
blicité c’est encore le bouche à oreille.
« L’achat d’une lampe est un geste émotif, du
moins intime », confie-t-il. Il arrive qu’on se
chicane sans retenue dans la boutique. « La
psychologie du vendeur et sa science font
toute la différence », pour intervenir dans ces
conditions délicates.

Ca tombe bien : il y a de l’électricité dans
l’air !

Pour plus de renseignements : Homier Luminaire,
2140, rue Bélanger Est. Téléphone : (514) 728-3687.

Métal brossé, troué, pour une
minisuspension conique.

Trois sentinelles qui veillent
à éclairer de façon esthétique.
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2887624
Not Ready

PHOTOS MARTIN CHAMBERLAND La Presse ©

Trois petits pieds pour une
grosse madame lampe

rouge vif.
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MAINTENANT
EN VENTE

41/2, 51/2, PENTHOUSES
À PARTIR DE 100 000 $ TAXES INCLUSES
TAUX HYPOTHÉCAIRE: RABAIS DE 1 %
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Le Congo (413)
Cette petite résidence à deux
étages est proposée à prix
modique ( 114 000 $ à
126 000 $), avec un garage en
option. D’une superficie habitable
de 153 m2 répartie sur deux
planchers, elle comprend un salon
, une salle à manger, une cuisine,
trois chambres à l’étage dont une
avec penderie attenante, une salle
de bains complète et une salle
d’eau. On remarquera plus
particulièrement le porche, la
qualité de la fenestration
suggérée, et l’heureux mariage de
la pierre et de la brique.

Pour plus de renseignements ou
pour commander un plan, communiquez avec
Plans Design, 100, boulevard de la Marine,
bureau 3, Varennes, Qc J3X 2B1.
Téléphone : (514) 941-0404.
Télécopieur : ( 450 ) 652-4285.

451, rue Saint-Pierre

3 2 L o f t s e t 8 P e n t h o u s e s !
O c c u p a t i o n é t é 2 0 01

Déjà 50% vendu!
B u r e a u d e s v e n t e s s u r p l a c e

s a m e d i e t d i m a n c h e 1 2 h @ 1 7 h
m e r c r e d i à v e n d r e d i 1 2 h @ 1 8 h

lecaverhill@habiter.com
5 1 4 - 2 8 8 - 7 5 4 7

514-288-4737
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