
L'immobilier 
constitue plus de 

50% DE 
VOS ACTIFS. 

Pour vous 
enrichir, vous 

devez faire fructifier 
ce patrimoine. 

Mon rêve, c'est de 
vivre pleinement puis 
de léguer à mes enfants 
le meilleur héritage. 
Il me faut donc du 
RENDEMENT ! 

nord-américains ont 
accumulé leur fortune 
en partant à leur 
compte I Bâtir sa propre 
entreprise, c'est encore 
le meilleur moyen de 
se réaliser 
pleinement 
et de J ^ V 
s'enrichir I 

Capitalisez sur le BOOM DES PAYS 
ASIATIQUES et sur la robustesse de 
plusieurs secteurs de l'économie 
nord-américaine. 

28 au 31 janvier 
Vendredi PU lundi : 11 h à 21 h 

Profitez du marché boursier I Bénéficiez 
d'un rendement de 10% ET PLUS, 
au lieu d'un maigre 4%. À vous le plaisir 
et fa liberté d'action I 

LA PRESSE, MONTRÉAL, SAMEDI 22 JANVIER 1994 
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rêve et la 
financière 

uran t q u a t r e j ou r s , 
soit du 28 au 31 janvier, on 
rêve de réalisations et on réali-
se ses rêves au Salon Épargne-
Placements ! 

Les g r a n d s r ê v e u r s , les 
grands inventeurs, les grands 
chefs d'entreprises qui ont ré-
volutionné l'industrie, boule-
versé nos habitudes et bâti des 
empires savaient bien que la 
réalisation d'un rêve requiert 
une planification rigoureuse. 
C'est justement pour vous ai-
der à planifier la réalisation de 
vos rêves les plus chers que le 
Salon Épargne-Placements fait 
peau neuve en 1994. 

La réussite financière a une 
signification différente pour 
chacun d'entre nous. Le Salon 
vous présente donc tout un 
éventail de possibilités, d'ou-
tils et d'occasipns d'affaires. 

Le Salon Épargne-Place-

ments, c'est aussi l'immobi-
lier, les carrières et professions 
ainsi que le démarrage d'en-
treprises. Vous y découvrirez 
des centaines d'exposants, de 
conférenciers, d'idées nouvel-
les et d'informations choc! 

Venez apprendre à réaliser 
vos projets les plus audacieux. 
I m a g i n e z ! Osez ! Créez 
l'avenir dont vous rêvez ! 

Serge MARTIN 
Président 

Martin International 

Simulation 
boursière: 

• 

un jeu trépidant 

v W i ivez toute l'animation 
d'un véritable parquet en par-
ticipant à un jeu de simulation 
qui vous apprendra à réagir 
comme un pro face aux nou-
velles financières. Présenté 
dans le Pavillon de la Bourse 
de Montréal en collaboration 
avec Scotia McLeod, cette si-
mulation boursière mise au 
point par le collège Marie-Vic-
torin vous enseignera tous les 
trucs du métier pour tirer vo-
tre épingle du jeu à la Bourse. 

Propriétaire d'un portefeuil-
le fictif de 50 000$, vous au-
rez 50 minutes pour le faire 
fructifier à travers les sauts et 
soubresauts de l 'économie. 

Vous devrez réagir rapide-
ment aux nouvelles financiè-
res diffusées par le maître de 
jeu, le professeur Jean-Yves 
Gaudet . Vous devrez faire 
preuve de perspicacité pour 
savoir quand acheter et quand 
revendre. Il vous faudra pren-
dre la bonne décision en une 
fraction de seconde. 

C'est l'investisseur qui aura 
accumulé le plus de capital au 
cours de la période qui rem-
portera la victoire. Un jeu pal-
pitant qui mettra vos connais-
sances et vos nerfs à l'épreuve. 
Émotions garanties mais au-
cun risque pour votre porte-
feuille! 

LE SALON EPARGNE-PLAŒMENIS 1994 
Beaucoup plus que de Vépargne-placements... parce que 

la réussite financière est différente pour chacun, 

MD 

Les logiciels 
boursiers 

1; + » 

EPARGNE-
PLACEMENTS 

REVISEZ VOTRE 
STRATÉGIE POUR 
OBTENIR DU 10 % 
ET PLUS: 

• Les meilleurs fonds 
mutuels 

• Le marché asiatique 
• les actions qui 

montent 

IMMOBILIER 

FAITES FRUCTIFIER 
VOTRE CAPITAL-
MAISON : 

ésàprix • Des 
cf aubaine 

• Les rénovations 
payantes 

• La renégociation 

Les REER 
Les abris fiscaux 
Les conférences 
d'experts 

Comment revendre 
avec profit 
Les maisons 
à la campagne 
Les meilleurs terrains 
Les condos 
en Floride 

CARRIÈRES ET 
PROFESSIONS 

PRENEZ VOTRE 
CARRIÈRE EN MAIN ! 

DÉCOUVREZ : 

• Les emplois 
les plus lucratifs 

• Les secteurs en 
pleine croissance 

• Les cours 
déformation 

• Les conseillers 
en orientation 

• Les techniques 
d'entrevue 

• Les 
dans la vente 
L'informatique 

DÉMARRAGE 
• ENTREPRISES 

ENFIN ! TOUS LES 
TRUCS DU MÉTIER 
POUR CRÉER VOTRE 
PROPRE ENTREPRISE 

• Les nouvelles 
tendances 

• Le plan d'affaires 
• Le financement 
• Les outils de travail 
• Les meilleures 

franchises 
• Les fonds de 

commerce 
• Le bureau 

à domicile 

Place Bonaventure - Montréal 

28 au 31 janvier 1994 
Vendred i a u lundi : 11 h à 2 1 h 

BOLRSE DE 
MONTRÉAL 

La Capitale 
H â l T N I t O U » T I I • IMO. 



1 
LA PRESSE. MONTRÉAL, SAMEDI 22 JANVIER 1994 PUBLIREPORTAGE 

; 

Salon 
Placements : 

du ID p. cent e t plus ! 
ous devez réagir si 

vous voulez réussir financière-
ment. Vous ne pouvez vous 
contenter d'un maigre 4 p. 
cent sur vos dépôts et aspirer à 
maintenir votre niveau de vie 
au cours des années 90. 

Il faut viser du 10 p. cent de 
rendement sur votre capital. 
Pour vous aider à atteindre cet 
objectif, nous avons réuni sous 
un même toit des experts che-
vronnés, une documentation 
d'actualité et une incroyable 
gamme de placements qui ont 
fait leurs preuves. 

Les fonds mutuels, la bour-
se, les actions accréditives, les 
abris fiscaux et les obligations 
vous permettront d'accumuler 
des richesses systématique-
ment et r égu l i è rement au 
cours des prochaines années. 

Un petit conseil: cessez de 
mettre tous vos oeufs dans le 
même panier. Vous devez di-

versifier vos placements à 
l ' é t r ange r . Met tez -vous à 
l'heure internationale. Le se-

cret de la réussite financière 
consiste à faire travailler son 
capital là où ça rapporte le 

plus en sachant doser ses ris-
ques. La croissance économi-
que n'est pas répartie de façon 

égale sur le globe. Certains 
pays sont en récession et 
d'autres en pleine prospérité. 

Rendez-vous à la Place Bo-
naventure pour identifier les 
économies gagnantes d 'au-
jourd'hui. Plusieurs fonds mu-
tuels vous offrent l'expertise 
nécessaire pour capitaliser sur 
le boom spectaculaire des pays 
asiatiques, sur l'émergence de 
l'Amérique latine et sur la ro-
bustesse d'un très grand nom-
bre de secteurs en Amérique 
du Nord. 

Venez vous faire votre pro-
pre idée en découvrant au Sa-
lon le plus large éventail de 
fonds mutuels jamais réunis 
au Canada. Consultez, ques-
t ionnez, comparez, lisez et 
écoutez attentivement les con-
férences qui seront présentées 
de façon continue pendant les 
4 jours du Salon. Voilà la fa-
çon efficace de tirer votre 
épingle du jeu en 1994. 

Apportez vos vieilles actions, 
elles peuvent rapporter gros ! 

résidente et fondatrice 
de Recherches Bours ières 
Internationales inc., Micheline 
Massé habite maintenant aux 
États-Unis. Exceptionnelle-
ment cette année, elle animera 
un stand au Salon Épargne-
Placements et pourra répon-
dre à vos questions. 

Depuis 1969, ses clients ont 
recouvré plus de quatre mil-
lions de dollars pour des certi-

«sans 
• . 

ficats qu'ils croyaient 

valeur». Voici quelques exem-
ples: 
• Gilles Lalonde de Laval a 

reçu un chèque au montant 
de 36 800$ pour des actions 
de vieilles mines d'or qu'il 
pensait mortes. 

• Madame Louise Verdicchio 
de l'Ascension a recouvré 
37 500$ pour des fonds mu-
tuels qu'elle croyait perdus. 

• Monsieur Dwight Ellis de 
Floride a appris qu'un in-
vestissement de 250$ fait en 
1937 lui rapporterait plus de 
85 000$. 

• Suite à sa rencontre avec 
Micheline Massé au Salon, 
Léopold Gendron de l'Estrie 
a recouvré 18 000$. Pas mal 
pour une visite au Salon ! 

Alors fouillez dans votre gre-
nier, faites un tri dans les 
papiers de grand-papa, allez 
jusqu'au fond de votre coffret 
de sécurité... et apportez vos 
vieilles actions au Salon. 

Michel Carignan d'Info-Bourse captivera à nouveau son audi-
toire alors qu'il dévoilera les trucs que les professionnels utili-
sent pour réussir à la Bourse. Venez faire évaluer vos titres fa-
voris sur écran géant. Apprenez à investir comme un expert grâ-
ce à la redoutable efficacité des logiciels boursiers. 

Y compris les Fonds RoyFund et 
Trust Royal, le tout accessible 
par téléphone. Donc, un plus 
grand choix pour votre compte 
d'investissement courant ou 
vos REER autogérés. Pour en 
savoir plus sur Actions en direct, 
passez à une succursale de la 
Banque Royale ou appelez-nous 
sans frais. 

Montréal: 987-8000 
En province: 1 800 363-3967 
® Le symbole du lion et du globe terrestre, Banque Royale et Actions en direct sont dos marques d é p o s é de la Banque Royale du 
Canada. Courtage Banque Royale Inc. est un usager inscrit de ces marques 
Service non offert en Saskatchcwan. 

ACTIONS EN DIRECT 
C O U R T A G E A E S C O M P T E 

COURTAGE 
BANQUE ROYALE INC. 

pmupe 
Invasion; 

vOîhE 

Les visiteurs trouveront au Salon le plus grand nombre de fonds mutuels jamais réunis sous un même toit 
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... trois REER autogérés 
et deux services 
de courtage 
en valeurs 
mobilières 

Valeurs Mobilières 
Desjardins inc. 

... pour les conseils. 

Vous êtes un investisseur à la recherche de conseils 
en matière de valeurs mobilières. 

Valeurs Mobilières Desjardins inc., en collaboration 
avec votre caisse Desjardins participante, met 
à votre disposition un service de courtage de plein 
exercice qui répondra à vos besoins. 

Le service de courtage de plein exercice vous donne 
la possibilité d'obtenir des conseils de gens 
d'expérience en matière de placements. 

L'équipe de professionnels chevronnés de Valeurs 
Mobilières Desjardins a comme priorité de vous 
aider à faire des choix d'investissements conformes 
aux objectifs que vous souhaitez atteindre. 

Vous pourrez tout particulièrement compter 
sur l'expertise de nos gens dans l'élaboration d'une 
stratégie dynamique de votre portefeuille REER 
en vue d'une retraite confortable. 

Disnat 
... pour les économies. 

Vous êtes un investisseur autonome désirant profiter 
d'économies pouvant atteindre 86 % des frais de 
commission appliqués par les courtiers traditionnels. 

Disnat, division de Valeurs Mobilières Desjardins inc., 
met également à contribution votre caisse 
Desjardins participante afin de vous offrir un courtage 
à escompte qui saura vous faire réaliser des 
économies. 

Comparez 
Sélection 

de transactions 
Titres 

canadiens 

Commission 
moyenne 
Courtier 
régulier* 

Commission 
chez 

Disnat 

Chez 
Disnat 
vous 

épargnez 

5000 à 034$ 142$ 60,00$ 82,00$ 

500 à 12,00 $ 161 $ 57,50$ 103,50 $ 

1000 à 27,00$ 488$ 90,00$ 398,00$ 

500 à 45,50$ 345$ 67,50$ 277,50 $ 

ÉuMk.* en faisant la mo\vnne des commissions lie quatre ftrandes firmes de courtage 

pour des transactions comparables 

Que votre choix se porte vers le plein exercice ou l'escompte, une vaste 
gamme de produits et services qui vous conviennent vous est offerte : 

Obligations canadiennes, provinciales 
ou municipales 
Obligations à coupons détachés 
Fonds de placement 
Actions et options 
REAQ 

REER autogéré conventionnel, 
insaisissable et CRI (sans frais 
d'administration l'année 
d'ouverture) 

Pour obtenir des renseignements supple'mentaires sur nos services, communiquez 

avec votre caisse Desjardins participante ou composez l'un des numéros suivants : 

Valeurs Mobilières Desjardins, 
courtage de plein exercice 
Montréal Victoriaville 
tr (514) 987-1749 ^ (819) 751-5522 

1-800-361-4342 1-800-465-5522 

Sherbrooke Mont-Laurier 
tr (819) 821-4546 tr (819) 623-2222 

1-800-567-6110 

Disnat, 
courtage à escompte 
Montréal 
^ (514) 842-8471 ou 

1-800-361-1845 

Québec 
tr (418) 682-8240 ou 

1-800-463-1887 

La Bourse 
de Montréal 
en vedette 

a Bourse de Montréal a 
connu une année record en 
1993. La baisse dramatique 
des taux d'intérêt et la maîtri-
se de l'inflation ont eu pour 
conséquence de libérer d'énor-
mes capitaux qui ont pris la 
direction du marché boursier. 
Résultat: le cours des actions 
a connu une hausse spectacu-
laire qui a totalement éclipsé 

mation en plein coeur du Sa-
lon Épargne-Placements. Vous 
pourrez y rencontrer des spé-
cial is tes de l ' indus t r i e qui 
vous expliqueront le fonction-
nement du marché et les règles 
à suivre pour faire fructifier 
votre capital de la façon la 
plus sécuritaire possible. 

Dès votre arrivée au Salon, 
vous pourrez vous procurer 
une fiche technique sur certai-
nes compagnies inscrites à la 

Vivez la frénésie d'un véritable parquet de bourse en participant à la 
simulation boursière du Salon Epargne-Placements. 

le maigre 4 p. cent que l'on 
peut obtenir sur les certificats 
de dépôt. 

11 importe cependant de fai-
re preuve de vigilance si vous 
décidez d'investir à la bourse. 
Il faut se rappeler que les ac-
tions sont un placement qui 
comporte des risques. 

C 'es t pour vous a ider à 
mieux comprendre le fonc-
tionnement du marché bour-
sier que la Bourse de Montréal 
aménagera un stand d'infor-

cote de la Bourse de Montréal. 
Conçues de façon profes-

sionnelle, ces fiches vous don-
neront un rapide aperçu des 
performances financières de 
ces entreprises, de leurs pro-
jets de développement et du 
potent ie l de cro issance de 
leurs actions. Vous pourrez 
compléter cette information 
en vous procurant le rapport 
annuel ou le rapport trimes-
triel de ces entreprises dans le 
p a v i l l o n de la B o u r s e de 
Montréal. 

COMMANDITAIRES DU PAVILLON 
DE LA BOURSE DE MONTRÉAL 

En plus de la firme de courtage Scotia McLeod, 
les compagnies inscrites suivantes ont accepté de 
s'impliquer dans l'offensive d'éducation écono-
mique menée par la Bourse de Montréal: 

• Imasco 
• Vidéotron 
• Lancaster Datamark 
• Circo Craft 
o Ressources minières Radisson 
• Cascades 
• Cascades Paperboard International 
• Rolland 
• Gaz Métropolitain 
• Nova Corporation 
• Groupe Transcontinental G.T.C. 
• Ressources Témisca 
• Groupe DMR 
• Fonorola 

. • , t », • .»• ' * , * • , • 
Desjardins L'incroyable force de la coopération. 
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Apprenez à faire 
fructifier votre 
patrimoine 
immobilier 

V os actifs immobiliers 
corfstituent plus de la moitié 
de votre por te feu i l l e . P o u r 
vous enrichir au cours des pro-
chaines années, vous vous de-
vez de faire fructifier ce patri-
moine. 

Le volet immobilier du Sa-
lon vous dévoile tous les se-
crets et les trucs du métier. 
Quelles sont les grandes ten-
dances du marché, où acheter 
et comment revendre votre 
propriété avec profit. 

L'immobilier peut devenir 
une activité lucrative à condi-
tion de connaître les règles du 
j e u . Venez m a g a s i n e r vos 
hypothèques pour refinancer 
votre résidence et du coup, 
vous augmenterez votre po-
tentiel de plus-value. 

Quelles sont les rénovations 
qui rendront votre demeure 
non seulement plus conforta-
ble mais également plus attra-
yante pour les futurs ache-
teurs? Quel montant devriez-
vous débourser et quel est le 
plafond que vous ne devriez 
jamais dépasser si vous voulez 
récupérer votre mise de fonds? 
Voilà des questions précises 
auxquelles sauront répondre 
les experts sur place. 

Le Salon, c'est aussi l'occa-
sion de magasiner des hypo-
thèques, de dénicher des au-
baines dans les propriétés à re-
v e n u s et d é c o u v r i r les 
nouveaux projets résidentiels 
p r é s e n t é s d a n s le pav i l l on 
spectaculaire de la ville de 
Montréal. 

Profitez de la super-vente de 
La Capitale, Maître Courtier. 
Des prix réduits, uniquement 
pour la durée du Salon! Et si 
vous êtes en marché pour une 
résidence secondaire, le Salon 
est l ' e n d r o i t t o u t i n d i q u é . 
Vous ne trouverez nulle part 
ailleurs un choix aussi consi-
d é r a b l e de t e r r a i n s , d e 
maisons à la campagne ou de 
condos dans le Sud. 

Le moment n'a jamais été 
plus approprié pour se bâtir 
un portefeuille immobilier à 
bon compte. 

La Capitale, Maître Courtier, 
commandite le volet immobilier 
du Salon. Pour l'occasion, elle a 
réuni un extraordinaire choix de 
propriétés qui vous sont offertes 
à des prix d'aubaine... et ce uni-
quement pour la durée du Salon. 

LE R E E R DU FUTUR. 

Bien préparer votre avenir peut faire toute la différence entre une retraite au bord de l'eau et une retraite qui tombe à l'eau 

„ , A FONDS M U T U E L S 
Chez Trimark nous pouvons vous aider à réaliser vos rùves. Parlez à votre conseiller Jinancier TRJMARïv 

des options REÊR Trimark ou appelez-nous au 1-800-465-3399. 
MIEUX PLACER. 
POUR PERFORMER 
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Prenez votre carrière 
en main au Salon 

ter un coup d'oeil au Recru-
teur. On y affichera aussi bien 
les offres d'emplois que des 
C.V. de visiteurs. Quan t à 
l'Échangeur, il vous permettra 
de promouvoir gratuitement 
vos produits et services en y 
déposant vos cartes d'affaires. 

Venez aussi découvrir les 
^options qui s'offrent à vous 
dans le domaine de la forma-
tion continue, la clé de la réus-
site dans votre vie profession-
nelle. 

Cessez d'être à la merci de 
changements incontournables 
et prenez votre carrière en 
main. Nul ne le fera à votre 
place. C'est un rendez-vous 
avec la liberté et l'autonomie 
que vous offre ce Salon. 

S f i ^ ^ e grandes industries 
sont en déclin et ne se relève-
ront jamais. D'autres secteurs 
connaissent une expansion 
prodigieuse. Le volet Carrières 
et Professions du Salon vous 
fera connaître les secteurs les 
plus prometteurs, les moteurs 
de l'économie qui sont en plei-
ne croissance. 

D'ici à quelques années, une 
personne sur quatre travaillera 
à son compte. Venez décou-
vrir les outils qui vous seront 
indispensables si vous décidez 
de suivre cette voie. Venez fai-
re vottre choix parmi les ordi-
nateurs portatifs, les modems, 

les télécopieurs et les télépho-
nes cellulaires qui feront de 
vous un télé-travailleur effica-
ce. Ce Salon vous donnera 
aussi tous les trucs nécessaires 
pour aménager un bureau à 
domicile ultra-performant. 

Carrières et Professions se 
veut aussi le ca r re four des 
vendeurs professionnels, un 
des grands métiers d'avenir. 
Au Mini-Théâtre Vente et Oc-
casions d'affaires, vous décou-
vrirez les opportunités de car-
rières dans certaines grandes 
entreprises comme La Capita-
le. Des experts-conseils vous 
feront connaître leurs livres, 
vidéos et cours de formation. 

En visitant cette section du 
Salon, ne manquez pas de je-

Jamais l'insécurité en matière d'emploi n'a été plus grande 
qu'en ce début de 1994. Le Salon fait écho à cette préoccupa-
tion majeure en présentant une information de pointe sur le 
marché du travail, les emplois disponibles et les carrières d'ave-
nir. 

En démonstration aux Salons Epargne/Placement de Québec (20-23 janvier) et Montréal (28-31 janvier) 

Le premier logiciel québécois d'Impôts personnels 
qui exploite véritablement les étonnantes 
possibilités de l'environnement Windows™. 

~ Une révélation de simplicité... des résultats rapides 
et concrets que vous imprimez simplement sur du 
papier blanc standard. 

Plus de 400 rubriques d'aide accessibles 
directement et une fonction d'optimisation pour vous 
et votre conjoint. 

P E R S O N N E L S 

Un excellent investissement pour bénéficier 
^ 'i rapidement de toutes les déductions et de tous les 

ô«. .^crédits auxquels vous avez droit! 

MncGon. WDWS. (UMPOTHLE 

Commandez par courrier ou par téléphone sans délai! 

• Oui, je veux recevoir une copie du logiciel 
Impôt Vizlon. version finale. 

Muni : 

Jm d/apoM... 
• d'un ordinateur comwtiWr '9V <366 ou Pus). 
• d un ervifonntment W.nd0wi " ;3 1 ou (HuS) 
• d'un* mémoire irv« i«UM) d« 2 Vo ou CVuV 
• de 5 Vo d rswcf utr 3 •sqrg.d» 
• d un meneur VGA couleur mKwnum. 
• «i d'une «mprimant* supporte par Windows* 3 1 

a Coda postal :. Téléphona : (. 

Pt ovine» 
_ ) 

$ • visa D MastarCard 380. chemin Vincent » r \ r s n a 
toagst^ _ _ _ JWwtbury (Québec)JOB 1R0_ | l - O O O a 4 0 S c 2 0 2 7 

AgDD 
• • a 

fiSI«l 

Plus de 60 document» 
fédéraux et provinciaux 
reproduit» | 
à l'écran 

intrqrakmcnl 

Ta m référait et provinciale en Wl Frata 0e transport et tfe manutention 
' « H 

Conférences sur le 
marché de l'emploi 

e marché du travail 
est en pleine mutation et plus 
que jamais jeunes, travailleurs 
et employeurs ont besoin d'in-
formation et d'outils indispen-
sables pour occuper les em-
plois de l'avenir et développer 
une culture de formation. Lors 
du Salon Carrières et Profes-
sions de Montréal, le ministè-
re Développement des res-
sources humaines Canada, la 
Société québécoise de déve-
loppement de la main-d'oeu-
vre et le ministère de l'Éduca-
tion et de la Science ont choisi 

d'unir leurs efforts afin de pré-
senter aux visiteurs et visiteu-
ses une information variée sur 
le marché du travail qui pren-
dra la forme du Mini-Théâtre 
Agissons Ensemble. 

Aménagé au coeur du Salon, 
le Mini-Théâtre Agissons En-
semble est une tribune où au-
ront lieu des conférences sur 
des thèmes de grande actuali-
té: les techniques de recherche 
d ' e m p l o i r é u s s i e , les 
perspectives du marché du tra-
vail pour les finissants du se-
condaire et du collégial, les 
changements de carrières et le 
retour aux études, le program-

me des prêts et bourses, les 
secteurs d'activités en crois-
sance, etc. Au total, une tren-
taine de conférences se dérou-
leront de façon continue du-
rant toute la durée du Salon. 

Une période de questions 
sera mise à la disposition de 
ceux et celles qui désireront 
discuter ou approfondir cer-
tains aspects qui auront été 
présentés par les conféren-
ciers. Vous pourrez obtenir 
l 'hora i re des conférences à 
l'entrée du Salon. C'est un ren-
dez-vous et vous êtes conviés 
en grand nombre au Mini-
Théâtre Agissons Ensemble. 

Pour un choix éclairé 
Venez rencontrer les conseillers et 

conseillères d'orientation 
au Salon carrières et professions 

Clinique d'orientation gratuite 
(service de première ligne) 

• Orientation • réorientation • planification et 
gestion de carrière • recherche d'emploi 

• satisfaction au travail 
Conférences des c.o. sur l'orientation, la formation et 

le travail en collaboration avec 
le ministère de l'Éducation et de la Science 

^ j ^ ^ m La Corporation professionnelle 
des conseillers et conseillères 
d'orientation du Québec 

Montréal (514) 737-4717 ? 
Ailleurs au Québec 1 -800-363-2643 1 

Profession à titre réservé régie par le Code des professions 

Le volet Carrières et Professions du Salon permet aux visiteurs 
de prendre un temps d'arrêt pour évaluer leur cheminement 
professionnel et pour s'informer sur les meilleures façons d'ob-
tenir et de conserver des emplois rémunérateurs. 
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C o m m e n t d é m a r r e r 
v o t r e p r o p r e e n t r e p r i s e ! 

e Salon de cette année 
est destiné à tous ceux et celles 
qui veulent partir en affaires 
ou qui en sont à leurs pre-
mières années de démarrage. 
Investir dans ses propres ta-
lents et bâtir son entreprise de-
meure la meilleure façon de 
s'enrichir. Plus de 75 p. cent 
des millionnaires nord-améri-
cains ont accumulé leur fortu-
ne en travaillant à leur comp-
te. 

Le Salon Démarrage d'En-
treprises, une grande première 
présentée simultanément avec 
le Salon Épargne-Placements, 
vous dévoilera les nouveaux 
créneaux pour réussir. Décou-
vrez les meilleures franchises, 

les meilleurs produits à distri-
buer et les meilleurs fonds de 
commerce à racheter. 

Des conférences, des consul-
tations et de la documentation 
spécialisée vous a ideront à 
partir du bon pied. Venez ren-
contrer des experts chevron-
nés qui planifieront avec vous 
votre lancement d'entreprise 
ou qui vous aideront à ajuster 
votre tir si vous êtes déjà en 
affaires. Identifiez les person-
nes-ressources et les outils de 
travail les plus performants en 
informatique, télécommunica-
tions et marketing. 

Si v o u s ê t e s t e n t é s p a r 
l 'aventure de l'entrepreneur-
ship, pourquoi ne pas acheter 
une entreprise existante? Ac-
quérir un fonds de commerce 

constitue une excellente alter-
native. Vous vous évitez les 
problèmes de démarrage et 
vous profitez d'un nom, d 'une 
localisation et d'un achalanda-
ge. Souvent il suffit d ' innover 
dans la mise en marché et 
d'insuffler un nouveau dyna-
misme pour voir un commer-
ce prendre son envol. 

Venez valider vos idées au 
Salon. Vous y trouverez une 
information de pointe sur tous 
les aspects de votre démarra-
ge, qu'il s'agisse de votre plan 
d ' a f f a i r e s , des p rog rammes 
d'aide ou des sources de finan-
cemen t . Les clés du succès 
vous attendent au Salon Dé-
marrage d'Entreprises présen-
té par la Revue Occas ions 
d'Affaires. 

TOUS LES TRUCS DU MÉTIER 
POUR CRÉER VOTRE PROPRE ENTREPRISE 

SALON 
DEMARRAGE 

D'ENTREPRISES 
M 
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• Le plan d'affaires 
• Le financement 
• L'informatique 
• Les programmes d'aide 
• La fiscalité 
• Le bureau à domicile 

( j ^ U N ÉVENTAIL COMPLET 
D'OCCASIONS D'AFFAIRES 

• Les meilleures franchises 
• Les idées à succès 
• Les produits à distribuer 
• Les fonds de commerce 
• Les créneaux à développer 
• Les nouvelles inventions 

Présenté dans le cadre du 
SALON ÉPARGNE-PLACEMENTS 

PLACE BONAVINTURE • 2 8 - 3 1 JANVIER 

Selon les experts, les franchises constituent une des façons les plus 
sécuritaires de se lancer en affaires. Des franchiseurs seront sur pla-
ce pour discuter de votre projet d'entreprise. 

L \ V I T R I N E DES I N V E N T E U R S : 
Invention Québec vous invite à dénicher l'idée à succès, le produit 
révolutionnaire, le nouveau concept qui n'attend que vous pour pren-
dre son envol ! 

iProfess ionnel indisponible, 
l'évaluâttur agréé est le seuj qui 
formula une opinion impartiale et 
motivée sur la valeur d'une propriété. 
Son analyse s'appuie sur des 
méthodes rigoureuses et éprouvées. 

Au Québec, plus de 1000 évalgatours 
agréés, comme Jean Drouin. E A . 
exercent leur profession en pratique 
privée ou publique, pour le bénéfice de 
personnes, d'entreprises. d'institutions 
et de gouvernements. 

Ce professionnel assiste les 
investisseurs désireux d'asseoir leur 
transaction sur un jugement 
indépendant une analyse juste et 
obiective de la valeur marchande de 
leur projet immobilier. Au profit de ses 
clients, il analyse l'évolution, la 
décroissance et les tendances des 
valeurs du marché. Oe plus, 
il oriente, conseille les décideurs et 
leur propose une stratégie de 
redressement des différents 
problèmes immobiliers observés. 

Les investisseurs avertis savent 
que pour planifier leurs projets 
immobiliers et protéger leurs 
capitaux, seul un spécialiste de 
l'évaluation peut leur garantir une 
opinion impartiale. 

Las évaluateurs agréés... 
tous des professionnels 
objectifs et fiables! 
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Forum 
du placement 

ière de s'associer au Sa-
lon Épargne-Placements pour 
la I2e année consécutive, la 
Caisse de dépôt et placement 
du Québec contribue à cet évé-
nement unique d'éducation fi-
nancière et économique en 
mettant les connaissances de 
ses experts au profit de tous 
les Québécois! 

En matière de placement, 
toute bonne décision repose 
sur la qualité de l'information 
et de la recherche. Les «bons 
tuyaux» et les formules mira-
cles ne survivent pas long-
temps. Mais soucieux de réali-
ser le meilleur rendement de 
ses placements, le petit épar-

* gnant comme l'investisseur de 
métier doit être bien informé 
pour pouvoir faire des choix 
éclairés. 

Le Forum du placement, 
c'est le rendez-vous des inves-
tisseurs québécois. Ils peuvent 
s 'attendre à y trouver les ren-
seignements et les spécialistes 
qui les éclaireront dans l'opti-
misation de leurs choix et des 
placements qui leur sont pro-
posés au Salon. Ne manquez 
pas cette série d'exposés que 
présenteront les gestionnaires 
de la Caisse sur le thème In-
vestir, c'est choisir. 

Investir à la lumière des 
perspectives économiques et fi-
nancières 1994 : s i tuation et 
évolution prévue de divers in-
dicateurs: croissance, emploi, 
inflation, mises en chantier, 
taux de chômage et d'intérêt... 

Investir, c'est choisir un por-
tefeuille de placements à sa me-
sure. Principes géréraux, ris-
que, équilibre rendement-ris-
que et âge-risque, choix des 
types de placement et titres 
pour bâtir votre portefeuille. 

Investir à la bourse, c'est 
choisir... Avez-vous le profil 
de l ' i nves t i s seur b o u r s i e r ? 
Quelles sortes d'actions pou-
vez-vous négocier? Comment 
analyser les entreprises, éva-
luer et suivre les titres? Bref, 
réussir. 

Investir dans les obligations, 
c'est choisir de passer de l'épar-
gne au placement. Venez dé-
couvr i r l 'envers des obliga-
tions d'épargne, ce qui les dis-
tingue, leur prix, les intérêts et 
leur traitement fiscal. 

Investir, c'est savoir choisir 
un portefeuille d'obligations. 

v Exemples pratiques pour bâtir 
un portefeuille, identifier vos 
besoins selon votre situation, 
les titres offerts sur le marché 
et les stratégies à suivre. 

Investir, c'est choisir de se 

préparer financièrement à la re-
traite. Que retirerez-vous des 
régimes gouvernementaux ou 
d 'entrepr ise? Avez-vous des -
économies ou des placements!» 
Cela suffira-t-il? Quels seront 
vos besoins? 

La gestion des milliards ap-
pliquée à votre épargne person-
nelle. Saviez-vous que les prin-
cipes qui guident un investis-
seur de métier dans la gestion 
d'un portefeuille d'envergure 
peuvent s'appliquer à vous? 

Investir, c'est savoir lire un 

prospectus. Faites les choix qui 
s'imposent en connaissant les 
éléments à retenir dans un 
prospectus et la façon de les 
analyser , car invest i r , c 'est 
choisir. 

Le Forum du placement sera 
aussi l'hôte d'émissions de ra-
dio et de télé traitant de finan-
ces personnelles. 

Ne manquez pas le rendez-
vous! Consultez l'horaire des 
conférences qui vous sera re-
mis dès votre arrivée au Salon. 

Bonne et fructueuse visite! 

Vous connaissez la compétence de la Caisse de dépôt et placement du 
Québec et vous aimeriez bien avoir accès à son expertise pour com-
prendre les divers modes d'investissements qui s'offrent à vous? 
C'est désormais possible puisque la Caisse a mobilisé ses meilleurs 
gestionnaires à l'occasion du Salon. Il seront au FORUM DU PLA-
CEMENT de la Caisse, lieu d'échanges par excellence, pour vous 
présenter leurs points de vue dans le cadre d'une série d'exposés sur 
le placement à l'intention des particuliers. 


