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De tout et de tous

Centre bancaire international a Montréal

Un projet in
dans sa forn

par Denis Lessard

OTTAWA (P(

— Le projet de loi qui désigne Montréal com-

me centre bancaire international est inacceptable dans sa for-
me actuelle, a soutenu hier le critique libéral aux Finances, |'ex-
banquier montréalais Raymond Garneau

Témoin des déchir ts du
caucus libéral québé« ant un
projet dppuve par ie gouvernement

Mulroneyv, le critique financier des

libéraux a

t indiqué son
intention de voter tre un pro
que les inquiétudes nilieux f
nanciers torontois auront vidé de
son contenu S 1joute
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Dans son projet de déposé
mercredi en Chambre awa
mite aux seuls préts et runts a
des non-résidants, les transactions
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financieres
Les milieux montreéalais
qui souhaitaient un projet plus lar

ge s etaient dit decus, tout en ac
ceptant la proposition d'Ottawa
comme une premiere étape

Quant je regarde le projet de
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Levesque déplore que leffort
d’Ottawa soit ‘‘si modeste”’

- QUEBEC (PC) — Le pro-
jet de loi fédéral sur les
centres bancaires internatio-
naux a été si dilué qu'il ne con-
serve plus qu'une valeur sym-
bolique, a déclaré hier le minis-
tre des Finances du Québec Gé-
rard D. Lévesque.

Telle a été sa réaction apres
avoir pris connaissance du projet
de loi présenté aux Communes par
le ministre des Finances du Canada
Michael Wilson pour faire de Mon
tréal et Vancouver des centres ban
caires internationaux

“L'effort du gouvernement fédé-
ral se révele si modeste que désor-
mais le succes des centres finan
ciers internationaux repose, d'a-
bord et avant tout le dynamis-
me du milieu financier montréa-
lais, ainsi que sur l'attrait que les
avantages fiscaux déja décrétés par
le gouvernement du Québec exer
ceront aupres des investisseurs po-
tentiels’’, a déclaré le ministre des
Finances du Québec

Ottawa semble

davolir
tres bien saisi I'importance de don-

Sur

ne pas

ner suite aux revendications légi-
times du gouvernement de Québec
et des représentants des milieux

d’affaires québécois a
développement de la vocation inter-
.’m:mmf« de Montréal sur les mar-
chés financiers internationaux

Le projet de loi a été si dilué
qu’'il ne conserve plus qu'une valeur
symbolique, soutient M. Lévesque
dans le communiqué émis par
cabinet a cette occasion

I'égard du

p son

Ottawa ac« i
avantages liscaux

mitee a un petit

rae en

effet des
a portee tres li
nombre d'institu-
alors que Québec

10nsS hnancieres

Gérard D. Lévesque

a4 une gamme va-
riée d'institutions financieres, tout
en leur offrant des bénéfices fis-
caux beaucoup plus étendus

ouvre ses portes

“ll y a autant de chances que
le Québec se sépare qu'il
peut y en avoir que se produise
un coup d’Etat en Suisse”’

LONDRES (PC) — “ll y a

autant de chances que le
Québec se sépare qu'il peut y en
avoir qu'un coup d'Etat puisse
se produire en Suisse.”

C'est par cette
premier ministre Robert Bou
rassa, a caracterisé hier a Londres
la situation politique au Québec de-
vant une cinquantaine de gens d’af
faires représentant des institutions
financieres canadiennes en Grande-
Bretagne. Il était l'invité de la
Chambre de Commerce Canada
Grande-Bretagne qui avait organisé
un séminaire destiné a mousser
I'intérét des investisseurs pour le
Québec

Dans sa breve allocution d'ouver

formule
M

que le

ture, M. Bourassa a utilisé comme
premier argument celui de la sta-
bilité politique que procurait au
Québec |'élection d'un parti fedeé
raliste. Puis, il a utiliseé la formule
suisse’ pour caractériser la ques
tion nationale au Québec, ce qui a
paru amuser son auditoire. Parmi

les autres argumemts utilisés pour
convaincre ses auditeurs que ‘‘le
Québec est en voie de devenir
des meilleurs endroits au mo
pour investir’’, M. Bourassa a évo
qué 'amélioration du climat des re
lations de travail. Il a entre autres
souligné que les travailleurs de Ge
neral Motors avaient accepté de re
voir a la baisse certaines disposi
tions de leur convention collective
pour s'assurer du maintien des ac
tivités de ['entreprise au Québec

Le premier ministre ';lu'ho'('ul_x d
également fait valoir que les inves
tissements manufacturiers eétaient

— Bourassa

en hausse au Québec en 1986
Humblement, a-t-il affirmé, je
Crois que notre gouvernement est
en partie responsable du nouveau

climat qui prevaut dans la provin-
ce

M

Bourassa a également évoque
les nouvelles perspectives qu H!?I’I'
rait un accord de libre-échange
avec les Etats-Unis tandis qu'il rap-
pelait que, quelques jours a peine
apres son élection, le Parti libéral
abaissait le fardeau fiscal des par
ticuliers

Privatisation

Dofor, de Ma-
peut-étre des actions
le gouvernement dans
Culinar, 1 opération de privatisation
des d'Etat québécoises
sera complétée pour |'essentiel, a
aussi indiqué M. Bourassa a Lon-
dres

M. Bourassa a preécisé que les in
téréts controlés par SOQUIA dans
la firme Culinar pourraient encore
faire 1'objet d'une mise aux enche-
res prochaine. Hormis ce cas, il ne
voit pas entre les mains de |'Etat
québecois d'autres artifs suscepti-

vente de
el

Avec la
-i“:l(x('( he
détenues par

societes

bles d'étre vendus dans un avenir
prévisible. "Pour les autres’’, a dé-
claré M. Bourassa nous allons
examiner cela de facon tres vigi

lante et trés prudente " Le reste ne
constitue pas une priorité, convient-

"

SOQUIA est propriétaire d'envi
ron 35 pour cent de l'actif de Cul
nar, qu'une commandée par Qué
bec estime a 225 millions §
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e Simplification de la déclaration d’impét
® Lutte contre l'évasion fiscale

Un groupe d’étude
propose 60 mesures
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Si tous les rapports de médiateurs ou
conciliateurs dans les conflits de tra-
vail s’inspiraient de celui présenté par
le conseiller spécial Raymond Leboeuf
dans l'affaire du Manoir Richelieu,
nous risquerions rapidement une guerre
civile a partir de conflits de travail.

M. Leboeuf avait le mandat de re-
commander des facons de régler un
conflit: il a préféré la voie simpliste et
inapplicable que 1'on connait en deman-
dant que le propriétaire actuel vende le
Manoir. Alors qu’il y a en jeu des prin-
cipes de reconnaissance des acquis syn-
dicaux, alors qu’il faut aussi se préoc-
cuper des employés qui ont été engagés
apres l'achat par M. Malenfant, alors
que le gouvernement péquiste en auto-
risant cette vente d’un bien de I'Etat a
un particulier n’a pas clairement averti
M. Malenfant de ses obligations face au
syndicat et surtout aux employés en
place, alors que la CSN n’a pas forcé-
ment patte blanche dans chaque aspect
de ce dossier, voila que le conseiller
spécial ne s’en prend qu'a M. Malen-
fant, ce qui peut passer a la rigueur, si
M. Leboeuf croit sincérement et peut le
prouver, que tous les torts sont du
meéme bord. Mais la solution proposée,
la vente quasi forcée, est une atteinte a
la liberté individuelle.

Le président Reagan n’aura probable-
ment pas réussi a faire oublier le scan-
dale de I'Irangate avec son discours an-
nuel sur I'état de I'Union. Ne consa-
crant que quelques minutes au sujet,
M. Reagan a tenu un double langage af-
firmant que des erreurs avaient été
commises mais que l'objectif était sans
reproche. Le discours dans son ensem-
ble n'a pas laissé entrevoir de grands
changements dans la politique ameéri-
caine.

Surement affecté par cette crise de
I'Irangate et sortant a peine de 1'hopital
ou il a subi une intervention chirurgica-
le, le président Reagan est apparu
d'une étonnante vitalité. Le discours fut
prononcé avec énergie et vigueur. Mais
quant au contenu, on ne peut que rele-
ver les contradictions qui persistent de-
puis plusieurs années déja.

““Si ¢a va mal, vendez!”

S'il fallait qu'a chaque fois qu'un con-
flit éclate dans |'entreprise privée, un
médiateur suggere au propriétaire de
se départir de ses actions pour régler le
probleme, ce serait rapidement la mort
de l'entreprise privée. En tout cas, ce
serait un excellent moyen de découra-
ger des investisseurs de se lancer dans
le commerce ou l'industrie. On voit
d’ici les acheteurs attendant M. Malen-
fant en sachant qu'il pourrait étre forcé
par le gouvernement de vendre ses
biens. Les prix ne seraient sirement
pas a la hausse.

C’est parce que subsistait un proble-
me grave que M. Leboeuf a été saisi de
ce dossier. La pirouette qu'il exécute
en sortant de l'affaire, ne résout rien.
Méme la CSN n’a pas a se réjouir d'un
tel rapport, personne n'est plus avancé
alors qu'on a consacré beaucoup de
temps et d'argent a ce rapport. Et
maintenant, il ne reste qu'une solution,
reprendre tout a la base, et méme si
cela exige temps et patience, impliquer
la population dans la décision finale. Il
devra y avoir des concessions de part
et d'autre, et tant M. Malenfant que la
CSN devront y consentir.

Jean Vigneault

Les contradictions du président Reagan

Ainsi, M. Reagan déclare que le gou-
vernement dépense beaucoup trop, que
le déficit est catastrophique mais se
plaint des coupures que lui impose le
Congres dans le faramineux budget de
défense militaire et fait un serment de
foi sur le bien-fondé de son projet de
bouclier spatial au coit astronomique.

Le président a tenu aussi a réaffirmer
qu’il était contre toute forme de protec-
tionnisme mais a évoqué la nécessité
de prendre des mesures pour supporter
les produits agricoles américains sur le
marché€ international.

Aux yeux des démocrates bien sir,
double langage que tout cela. Mais sans
doute aussi aux yeux de la population
ameéricaine qui, a la lumiere de I'Iran-
gate, est probablement plus éveillée
aux contradictions de M. Reagan.

Roch Bilodeau
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Il faut promouvoir la souveraineté

M. Stéphane Le Bouyonnec, coordonnateur
Comité national des jeunes, Parti québécois

A Compton, lors du colloque des jeunes du Parti
québécois, les 16, 17 et 18 janvier 1987, les représen-
tants ont réitéré leur foi en la souveraineté. Malheu-
reusement, ils n'ont retenu que l'affirmation nationale
comme principal moyen d'y parvenir. En tant que dé-
légué, je désapprouve la suppression du moyen, qu'on
a convenu d'éliminer, moyen pourtant essentiel pour
atteindre l'objectif premier du Parti québécois: la
souveraineté. L’'affirmation nationale ne peut se sulss-
tituer a la promotion méthodique et constante de la
souveraineté

Certaines factions du Parti québécois tentent de re-
léguer la souveraineté au rang d'objectif lointain. El-
les se targuent de renouveler le discours souverainiste
en préconisant 1'affirmation nationale. Dans les faits,
leur dialectique démontre un manque de leadership et
cede a la tentation de |'opportunisme a court terme

Presque tous les gouvernements québécois ont pro-
né 'affirmation nationale: les iibéraux, en instaurant
leurs réformes sociales et économiques des années 60;
le Parti québécois, en instituant la loi 101, en relan-
cant le progres sur tous les plans, en s'affirmant na-
tionalement. Ces actes d’affirmation n'ont nullement
empéché le gouvernement péquiste de faire la promo-
tion systématique de la souveraineté jusqu'au référen-
dum. Fait remarquable, le Parti québécois a été réélu
un an apres la perte du référendum; quatre ans plus
tard, toutefois, ce méme gouvernement, devenu muet
perd ses élections. La promotion de la souverainete
n'est donc, pas la raison de la défaite électorale de de-

cembre 85. Aujourd’hui, le NPD-Québec, parti pour-
tant fédéraliste, propose aux Québécois l'affirmation
nationale en leur soumettant une sorte de souveraine-
té-association avec droit de retrait-compensation
C'est donc dire que 'affirmation nationale n'est pas le
fait du Parti québécois et qu'elle existe depuis a peu
pres toujours
Actuellement, plus que jamais. l'affirmation natio-
nale demeure nécessaire puisqu'elle réussit a pallier a
certains abus dus a la domination d'un fédéralisme en-
vahissant. L'affirmation nationale ne constitue pas et
ne constituera jamais le moven unique de concrétiser
'indépendance. Mais si l'on ajoute a cette notion, cel-
le de la promotion de la souveraineté, alors peut-étre
parviendra-t-on démocratiquement a matérialiser
l'objectif tant désiré que souhaitable de 1'autodémina-
tion. Les Québécois doivent étre persuadés du bien-
fondé de la souveraineté du Québec, tant au point de
vue économique que social et culturel. Cela deviendra
tout a fait impossible, si l'on élude la question, s'il
n'est plus permis de faire la promotion de la souverai-
nete
ﬁSouhan_ums qu'au congres du Parti québécois de juin
87, nos ainés, a l'instar des jeunes de la capitale natio-
nale, lors du colloque de Compton, choisissent |'idée
fondamentale et exaltante de défendre l'indépendance
du Queébec, tout autant grace a 'affirmation nationale
qu'a une promotion souverainiste bien comprise et
bien préparée
Alain Hébert-Croteau, étudiant
Délégué, Colloque des jeunes du P.Q.
Bromptonville
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Les financiers de IOntario,

BAVASSERIES j

(;::L\

Les médias rapportent les
faits, les' politiciens s’expli-
quent, 'homme de la rue ju-
ge...Il peut aussi imaginer bien
des choses, pas toujours in-
croyables:

e

On pourrait imaginer par ex-
emple que le premier ministre
Mulironey, en plein scandale, a
tenu a se rendre en Afrique
pour y faire la prosgeclion de
terrains intéressants a acheter.

=

On peut imaginer que le pre-
mier ministre Bourassa est au

Maux d’esprit

tion qui lui fait dire n'importe
quoi sur la question linguistique.

Ce qui enrage tout le monde
mais constitue une source inta-
rissable de plaisir pour M. Bou-
rassa et ce depuis sa premiére
expérience avec la loi 22.

e e

L’imagination n’'a comme li-
mites que celles qu'on lui im-
pose: peut-étre que les assis-
tants, maintenant congédiés, du
ministre Roch Lasalle croyaient
au fond qu'un casier judiciaire
constituait un atout de premier
choix sinon un pré-requis pour

servateurs et qu'ils n’ont tout
simplement pas cru nécessaire
d’en faire état.

) o

Les réfugiés qui arrivent a
nos portes imaginent peut-étre
que nos gouvernements accor-
dent n'importe quoi a ceux qui
crient le plus fort, qu’ils lévent
tellement d’'impéts des contri-
buables qu’ils peuvent tout se
permettre ou a peu prés. Com-
me on dit, on a des petites nou-
velles pour ces immigrants: par
I'imagination, au moins, nous
sommes proches de vous; nous
pensons la méme chose!

en pleine crise d’hystérie

L'on assiste a une véritable crise
d'hystérie venant du milieu finan-
cier anglophone de 1'Ontario dirigée
contre des projets valables au Qué-
bec précisement ceux concernant le
centre banquaire international a
Montréal, les subventions a G.M. a
Boisbriand, le centre d'aéronauti-
que a Montreéal, etc

A l'opposé, ils oublient de men-
tionner qu'ils produisent plus de un
million d'automobiles au Canada
contre cent mille au Québec. Ils ou-
blient aussi qu'ils ont eu des centai-
nes de millions § de subventions
pour Chrysler pour lui permettre de
survivre, des milliards de dollars
pour l'industrie atomique presque
entierement située en Ontario pour
produire des centrales électriques
Candu, que personne ne veut ache-
ter. Ces centrales atomiques Candu
continuent a nous couter des centai-
nes de millions $ par année et per-
sonne n'en parle. Aussi, qu'on se
rappelle leur hypocrisie dans l'af-
faire Campeau Corp.. il v a quel-

Trudeau n'a rien donné, Campeau a
du céder

Récemment élu parmi les cin-
quante meilleurs financiers nord-
ameéricains Monsieur Campeau deé-
clarait qu'il trouvait les milieux fi-
nanciers anglophones canadiens
niaiseux

A vouloir se prendre pour le nom-
bril du Canada, Toronto est en train
de se ridiculier aux veux des autres
Canadiens. Croire qu'ils sont deve-
nus les seuls a pouvoir controler et
diriger ce pavs. les a rendus uni-

Anomalies au

ques, mais dans le mauvais sens du
mot, c'est-a-dire des ‘‘parias’’ fi-
nanciers
Laissons-leur ce titre, nos hom-
mes d'affaires du Québec sont de
plus en plus habiles et ne sont pas
dupes de leurs manoeuvres. Nos
gens d'affaires admettent qu'il est
beaucoup plus facile de faire affai-
re ailleurs. Bravo a nos adrainistra-
teurs et financiers québécois, ils sa-
vent faire
Noél Pratte
Chartierville

déroulement

d’une pétition publique

Le groupement de personnes reé-
clamant une enquéte publique sur
la sécurité et santé a la polyvalente
“La Ruche’ de Magog constate de
nombreuses disparitions de feuilles
de pétitions distribuées dans divers
commerces de la région

dossier par certaines personnes, le
groupement d'individus désirant
cette enquéte remercie la popula-
tion pour son formidable appui a
cette demande qui permettra de
mettre en marche le processus

fond victime d'une sévére fixa-

accéder a un poste avec les con-

Plume Lencrier

ques années ou meéme l'intervention
du fédéral sous le gouvernement

Malgré ce vouloir d'empecher
qu'une enquete soit instituée sur ce

d'enquéte publique
. Urbain lavoie
Magog

7~ — =\
POINT DE VUE I

Depuis un certain temps les lecteurs de La Tribune
ont l'occasion de lire des articles (La Tribune 3-12-86,
29-12-86) et une certaine publicité (La Tribune 6-12-86,
17-01-87) qui traitent des taches, des infirmiéres auxi-
liaires en les comparant a cel'es des infirmiéres. Les
infirmieéres auxiliaires affirmrent exécuter plusieurs
taches qui sont les mémes que celles des infirmiéres
et ce a un salaire moindre. Ces affirmations véhicu-
lent une information partielle car les taches a remplir
ne constituent pas |'ensemble des activités de soins et
ceci risque de semer la confusion chez les individus
qui cherchent a mieux connaitre le role et les respon-
sabilités des divers professionnels de la santé

J'aimerais donc, par cet article, contribuer a éclair-
cir, au profit des lecteurs, le niveau de formation, le
role et les responsabilités de ces deux groupes profes-
sionnels qui travaillent dans les divers établissements
du réseau des Affaires Sociales. Il me semble impor-
tant de donner une information plus compléte aux con-
sommateurs des services de santé pour que ces der-
niers puissent utiliser de facon plus éclairée les exper-
tises de ces catégories de professionnels

Les infirmiéres auxiliaires

Ce sont des professionnelles de la santé qui ont un
niveau de formation de Secondaire V. Leur réle con-
siste 4 donner des soins de base non-spécialisés. Ces
soins sont dans leur ensemble ceux qui sont reliés aux

Infirmiéres vs auxiliaires: des distinctions s’imposent

traitements des malades et certaines taches déléguées
aux auxiliaires par 1'Ordre professionnel des infir-
miers et infirmieres du Québec (O.1.1.Q.). Ils ont la
responsabilité d'assumer leur compétence dans |'exé-
cution de leurs fonctions. Le controle des soins et cer-
taines taches toutefois doivent étre exécutés sous la
supervision d'une infirmiere

Les infirmiéres

Ce sont des professionnelles de la santé qui ont di-
vers niveaux de formation. La formation de base est
de niveau collégial (ou un niveau équivalent) en tech-
niques infirmieres. Ce niveau est le minimum requis
pour obtenir un droit de pratique a titre d'infirmiere
au Québec. Tous les infirmiers et infirmiéres du Qué-
bec possedent donc ce niveau de formation et un nom-
bre croissant détient une formation universitaire (bac-
calauréat. maitrise, doctorat)

Les infirmieres exercent leur profession en fonction
d'un réle défini dans la loi des infirmieres et infir-
miers du Québec (art. 36 et 37) et se lit comme suit

“Constitue l'exercice de la profession d'infirmiere
ou d'infirmier, tout acte qui a pour objet d'identifier
les besoins de santé des personnes, de contribuer aux
méthodes diagnostic, de prodiguer et contrbler les
soins infirmiers que requiérent la promotion de la san-
té, la prévention de la maladie, le traitement et la

réadaptation, ainsi que le fait de prodiguer des soins
selon une ordonnance médicale. L'infirmiere et I'infir
mier peuvent, dans |'exercice de leur profession, ren-
seigner la population sur les problemes d'ordre sani-
taire "’

Aux veux des gens qui recoivent les services de
soins infirmiers, les taches peuvent sembler les meé-
mes parfois mais le niveau de responsabilité des infir-
mieres est différent. Leur formation plus poussée leur
permet d'identifier, dans une approche globale, les be-
soins des bénéficiaires, de prodiguer et de controler
I'ensemble des soins infirmiers requis pour répondre a
ces besoins. Ce sont les infirmiéres qui assument la
responsabilité de la planification, de la gestion et de
I'évaluation de la qualité de 1'ensemble des sojs infir-
miers distribués dans les établissements

Plusieurs infirmieéres détiennent maintenant une
formation accrue (certificat, baccalauréat, maitrise
leur permettent d'assurer un niveau optimal de soins
tant d'ordre préventif qu'éducatif et de réadaptation
dans les divers milieux de soins généraux et spéciali
sés. Ceux et celles qui ont une formation universitaire
se retrouvent autant aupres des bénéficiaires qu'a des
postes impliquant des responsabilités de controle et de
gestion, ou encore dans des secteurs de formation du
personnel, ou en milieu communautaire ou le role est
vaste et nécessite une grande autonomie profession-

nelle

Evitons la simplification a outrance

En somme. le role de 'infirmiére est diversifié bien
qu'une partie des fonctions soit de nature technique
Ceci est le cas notamment lorsqu'il s'agit de remplir
des ordonnances médicales (ex: donner la médication
installer des appareils intra-veineux, etc...) et de pro
diguer certains soins (ex: pansement, cathétérismes
etc..) C'est donc surtout a ce chapitre que certaines
taches sont partagées avec les infirmiéres auxiliaires
et ¢ est aussi cet aspect de leur travail qui est le plus
connu du public. Le role de I'infirmiére est donc beau-
coup plus vaste, ses responsabilités sont plus grandes.
son approche est globale c'est-a-dire qu'elle considere
les aspects physiques, psychologiques et sociaux des
individus dans un état de santé ou de maladie. Sa for-
mation plus poussée lui conféere plus d'habiletés a
identifier les besoins de santé et permet de compren-
(‘1r(’~ davantage les facteurs reliés a la santé et a la ma
adie

Je souhaite que ces informations permettent de
mieux saisir la distinction entre les infirmieres auxi
liaires et les infirmiéres et qu'on évite le plus possible
de simplifier a outrance le role de ces groupes profes
sionnels .

) : ~ Louise Hagan, Vice-présidente
Corporation des infirmiéres et infirmiers de I'Estrie
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AUX BARS-RESTAURANTS

BRASSERIE LE BAVAROIS

Rapport sur le détournement de fonds vers les contras

Aucune ‘‘preuve directe”
que Reagan ait éte au courant

.W.-\SHIN(LTU.\' (AFP) — La Commission du Sénat pour les af-
faires de renseignement n'a découvert aucune ‘‘preuve directe"
que le président Ronald Reagan ait été au courant du détourne- M
ment au profit des contras nicaraguayens des bénéfices tirés des |
ventes d’armes américaines a I'Iran, ou qu'il ait été impliqué dans
ce détournement, a déclaré hier le président de cette commission. Le

lement en présence d'autres per
sonnes. La Maison-Blanche avait
déementi en décembre dernier que
Reagan ait jamais vu M. North
en teéte-a-téte au cours des deux
dernieres annees

président Reagan avait de
mandeé en décembre que ce rapport

g o S » dé. e 2liminaire 4 SS . 2
M. David B’p.zn sénateur dé. ment ' préli 71“'? ‘i“ . ne rdr:;;ji: soit rendu public, ce qu'avait refusé
mocrate de I'Oklahoma, a ajouté o “?‘ :”'_“ usion ¢ s f ,m- . commission, a |'époque controlée
> 4 » 1 4 T + < 3 S ¢ [ - . M !
que sa commission avait décidé de !es preuves reunies par la Co par le Parti républicain. Un nou

rendre public son rapport d'enquéte
sur les ventes d'armes américaines
a I'Iran. Celui-ci devait étre remis
a la presse jeudi en fin de journée
pu détermi-

La commission n'a

recte qui

mission durant son enquéte en dé-
cembre dernier

Il ne contient
permettrait
que le président était au courant ou

‘aucune preuve di-
de

veau rapport, plus complet, a été
rédigé par la nouvelle commission

a majorité démocrate — et a été
adopté a la quasi-unanimité, par 14
VOIX contre une

soutenir

ner la destination finale de l'argent avait ordonné la diversion de Selon le sénateur de 1'Oklahoma
provenant des ventes d'armes a I'l- fonds"', a indiqué M. Boren ce “pp.:m >'nn‘mn' que la p:ﬂqu;v
ran, mais a découvert un compte Mais, selon lui, cette question ne «lmngévv des Etats-Unis était
secret établi dans les iles Caimans, pouvait étre définitivement résolue dans uln réel d(‘;\“ar'rm' “notam-

a ajouté M. Boren

tines a financer

Les contras ont
utilisé dans le passé des comptes
bancaires dans cette ile des Carai-
bes pour le transfert de fonds des-
leurs
militaires contre le gouvernement
sandiniste du Nicaragua

Le sénateur de I'Oklahoma a sou-
ligné que ce rapport était seule-

securite
operations

et son adjoint
Oliver North

Le rapport révele que M. Reagan
a rencontré a plusieurs reprises le
lieutenant-colonel

en l'absence des témoignages des
principaux acteurs de
I'ancien chef du Conseil national de
I'amiral John Poindexter,
le lieutenant-colonel

I'affaire,

North,

ment du fait du role excessif ‘‘d’a-
mateurs’’ et ‘‘de personnalités pri-
vees'', dont certaines n'étaient pas
méme ameéricaines

Le rapport, qui va étre remis a la
commission spéciale d'enquéte du
Sénat, n'a pas été soumis préalable-
ment a la Maison-Blanche, mais a

genera- g6 présenté aux services de rensei-
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gnement americains pour It

ventuels passages touchant a la se

it > St at " - "t ™
curite des Etats-L'nis en sole su

nes. Les changements n ont pas

r

D'autr teurs Incl
2 l? xat | : '-' l . ncluant Samedi et dim. S 95
te de la i bar-salade chant FESSE DE BOEUF  °9
tants ont en Ha et dessert A VOLONTE
sentus l¢ an
qui avail ete capture en octobre

dernier au Nicaragua et que Ma
nagua a recemment libére

M. Hasenfus. qui avait été cité a
comparaitre, a, selon une source in
formee, accepté de répondre aux
questions de la commission
rien n avait tiitre
moignage, qui a ele
un lieu tenu secret

Il avait été capturé au Nicaragua

| JLavait et capture, au Nicarag “COTES LEVEES”

se trouvait pour effectuer une mis (Poitrine 50° en sus)

sion de ravitaillement au bénefice ou

des contras eut été abattu par l'ar
mee nicaraguavenne Condamne a ]2 anVETTES
A L'ORIENTALE

OUVERT LE DIMANCHE
“NOUVEAU - NOUVEAU - NOUVEAU - NOUVEA
POULET B.B.Q. et

mais
jeudl de son ¢

recueilli dans

une torte peine de prison avain
éte gracie peu avant Noel

NYIANON — NY3IANON

Les Etats-Unis préviennent Marcos
de ne pas tenter un retour a Manille

WASHINGTON (AFP) — Les Etats-Unis
ont signifié a M. Ferdinand Marcos qu'il ne
pouvait retourner aux Philippines sans l'ac-
cord du gouvernement de Manille, aprés que
I'ancien président philippin eiit apparem-
ment tenté de rentrer dans son pays.

Les autorités philip
pines avaient indique
hier avoir prévenu une
tentative de retour de
M. Marcos, qui se trou-
ve en exil a Hawaii

M. Larry Speakes
porte-parole de la
Maison-Blanche, a rap-
pelé que lorsqu'il avait

revu avec lui le con
tenu de notre accord et
il a décidé de ne pas
essayer de partir'’, a
dit M. Speakes

Le département d'E-
tat a précisé de son
cOté avoir recu mer-
credi soir un message
du gouvernement phi-

été accueilli aux Etats- |ippin lui demandant
Unis en février 1986, d'enquéter sur des in-
M. Marcos avait €été formations selon les-

averti qu'il était libre
d'aller ou il voulait
mais pas aux Philippi-
nes si le gouvernement
de Manille s'y opposait

L’accord

Il a ajouté qu'un re-
preésentant du dépar
tement d'Etat était allé
lui rappeler cette obli
gation Nous avons

quelles un Boeing 707
spécialement affrété
se trouvait a Honolulu
pour ramener M. Mar-
cos aux Philippines et
de tout faire pour l'en
empecher

Nous avons enquéte
et nous avons acquis la
conviction que l'avion
avait été affrété par
des partisans de M
Marcos et qu'il y avait

une forte

cien

département
M. Carl Taylor, a alors
rendu visite a l'ex-pré-
sident pour lui rappeler
que ‘‘ce qu'il semblait M

L’ex-président des Philippines, Ferdinand Marcos, hier.

probabilité
qu'il allait essayer de
regagner son
déclaré le porte-parole
du département d'Etat
M. Charles Redman M

Il a ajouté qu'un an-
fonctionnaire du

envisager était en
contradiction avec son
statut d'hote’’ aux
Etats-Unis. M. Taylor
a également rappelé a
Marcos qu'il avait
promis de ne pas quit- |ui
ter les Etats-Unis sans
d'Etat, en informer aupara- M
vant les autorités ameé-
ricaines

pays, a

glée

claré

Redman a souli-

gné a plusieurs repri
ses que la question d'un
éventuel retour de M
Marcos devait étre re
entre
nement de

Marcos avait de
mercredi soir Le
avoir recu l'ordre for
mel des autorités amé
ricaines de
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o de rabais
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en soulignant qu i1l etail

prel risquer sa vie

pour retourner aux Phi
lippines
gouvernement
americain qui n'a cesse
ces derniers mois d al
firmer son soutien a
Mme Corazon Aquino
n‘a pas fait de com
mentaire sur le role
eventuel de M. Marcos
dans les troubles re
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DE SERVICE La Tribune groupe sous ceftte rubrique les offres et les
EN ASSURANCE I.A.R.D. '

demandes d'emplois contenant les professionnels. les gens
de carnére ou de meétier. Ne manquez pas de

ulierement et d'y faire publier votre pr¢
FOI‘lCtIDnS demande au besoin. Demandez le service des annonces
travail de bureau consistant a donner merciales en signalant simplement

un service complet a ia clientéle en as-
surance LA RD. entre autres renou-
veler les contrats des clients, collecter
es comptes, répondre aux demandes
des clients

Qualifications requises

Secondaire expeérience en assu-
rances souhaitable iwvoir de l'entre- DE LENTRESIISE INDEPENOANTE
gent, aimer travailler avec le public
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AU TIRAGE

Nous sommes a la recherche d'un direc-
teur d'usine qui travaillera sous l'autorite
du président. |l sera responsable du bon
fonctionnement de l'usine et de la surveil-
lance de nos employes syndiqués qui sont
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des objectifs
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POSSec [

i1sine de fabri-
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naliers de production a une qualite su- Le candidat idéal est une personne dynamique, ambi- 29"3
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avantages sociaux

Les candidats intéressés doivent faire par-
venir leur curriculum vitae et inclure le sa-
laire désiré en indiquant "CONFIDENTIEL

gamme compléte d'avantages soclaux

lum vitae
A Toutes les demandes seront traitées avec discrétion
Casier 77 . i
La Tribune L/\ TRI BL]NE 1982 ”\L ,
1950. rue Roy a / s M. Gaston Gagné
Sherbrooke Directeur du Tirage
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2e année | 3e année satdnis A :
. strategie d expansior
1er trim 2e trim 3e trim 4e trim. nnez la |ustification de toute auamentation de or ;
L ) J ) Ay ) - ! ¢
¢ ez les plans que vous avez pour obter jar IPPOrt a ceux des produit ncurrent IS basant
t ntrat y rnamecnta Y normatr it A ary N [; Airaciere nouve 4t r 1 ¢
) jouvernementaux Qut pearme 31€ ja ’ | 1 Qud >
. Unltés ° 4 ¢ whn ] Arantie [; er nt
Le marché v J ja recherche ¢ 5 fra Jenéraux 3 J S ente

total . " > Bode A g
Dollars ! VOUS voulez fixer un prix inferieur a ce e la
b) Le prix tout en demeurant rentable par exemple par une Blus
Les ventes Unités Jrande efficacite dans le processus de production ou de

- e jes entrepreneurs JS Or Jit Qu Iis avaie J JIStnbu ju produr jes s de main-d oeuvre 1é
estimées produit de qualité supérieure qu'ils entendaient vendre a  matiéres premiéres. ou des frais aéneéraux moins éleve
Dollars In prix inférieur a celul des produits de leur r
rents Cela donne une mauvaise impression. pour deux Etablissez les relations existant entre e prix  la part de
A raisor S leur oroex t est si bor Ww'ils y chisant ¢ marché et les profite n 6o ( ¢ .
La part du Unités S r produit es ) e dise f prix par exemple
hé " joivent penser qu'ils sont de pauvres vendeurs | i peut reduire le volume de ventes arar 11
marché estimée ’ " y
% Jevoir ftirir 4 un prix inférieur a celu de 1a ncur orut superieur Faites nnaitre toute poltique des
en Dollars rence N saint ensuite Que les NS ont tendance a atre mpte pour le pailement rapide d'achats er juantité
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ORGANISE PAR PRO-GESTION ESTRIE INC.
ET LA DIRECTION REGIONALE DU MINISTERE
DE L'INDUSTRIE ET DU COMMERCE.
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5 2 ne 01s minatic dans le but 1ll6er 2 text

une présentation de [la tribunéj

D'AFFAIRES 2° partie

d) Les politiques de service aprés-vente c) L'amélioration du prodult et d) Les colts
ot de garantie les nouveaux prodults

ployées pour ve e 0¢ PP i 1 X et J¢ ea
eprise utiisera-t-elie X ffort ictuelieme S 3 § v
appel a des re ] npétitif f t , . eux de la
tributeurs? Pouvez 3iNS ‘ pame es UX ¢ 3 p
de manufacturiers qu exes £ S te ¢ ¢ antele 1
§ vendent deja des \
y ans a count et a long ' 4 it
- re equipe ge vente avie 1
fits que vous donnez aux fera-t § ' -
ndeurs. Comparez tarifs a'ir

SNt

1é de votre service

apres-vente Comparez enfin vos politiques en matiere

Ous vos Circuits de distributior de service apres-vente et de garantie avec celle er RECAP.TULA“F'

quels territoires devront-ils pratique chez vos principaux concurrents .
Dieau mensue! des objectiis et 2
acun des vendeurs. Précisez plans de design et mise au point

fiques taux descomptes

nodes et délais de paiement Objectif de la section

Otre propre force de vente. indiquez sa
élais de mise en place Si votre intention vecrivez |approche qui sera utiisee par |entreprise
Un réseau actluel de vendeurs ou d pour faire connaitre ses produits a d'éventuels ache
récisez quand et comment vous allez teurs Quels sont vos projets de participation a des foires
eterminez les objectifs annuels fixés @  commerciales. vos projets de publicité? Indiquez éga Questions essentielles a se poser
nageurs. et les salaire. commission ou ement S vOus desirez utiliser |es services d'un consu

o . ia e r Orer o ot tant an publicit Paur la Are te A marché 5 X
deux. que vous leur proposez @ @7 ON PLINCHS. FOW 108 Procuits: du. marche. o8 @ sur les tiches a effectuer et leur état d'avancement

)
,

jonneées avec les moyennes observées C dites quel type de campagne de pu
ndustriel que vous avez chois blicité vous envisagez pour lancer votre produit et
precisez les moyens que vous comptez fournir aux
rresentez ¢ 3 document a |'appui votre calendrier et vendeurs pour stimuler les ventes L& calendrier et les
ireé budget de ventes en y incluant tous les colts reliés COUts de la publicité devraient aussi étre présentés Sila
J marketing, a la publicité et au service aprés-vente publicitée représente une part significative des dépenses
annexe devrait aussi indiquer la date de la de l'entreprise. montrez en annexe comment &t quand
niere vente et les délais de livraison ces colts seront absorbés

RECAPITULATIF: plan de mise en marché

Objectifs de la section

@ description des moyens mis en oeuvre pour atteindre les objectifs de vente
® cotablissement des politiques de vente et service apres-vente
@ établissement de stratégies de marketing, de distribution et de publicité

Questions essentielles a se poser
® sur la stratégle de marketing

® avez-vous établi la strategie de votre entreprise? , Les avanhges b) Pour le développement humain

@ de quelle maniére et a quelle date envisagez-vous de mettre en place votre stratégie d expans
retirés par la e développement de nouvelies habilet

® surle prix et i asions de carrneras qui le ¢ ‘
communauteé s Shmlonpement of e rmalion ek

® avez-vous établi une politique de prix? Mlise i mpétences  particul \

® de quelle maniére établissez-vous vos prix? tuellement Inutilisées dans la communauts

@ connaissez-vous bien le prix de revient de votre produit? . v ; ’ g

@ comment se situe le prix de votre produit par rapport a ceux de la concurrence ; ok g il ool Y

® quelle est votre marge? Est-elle suffisante? B s At Sa. I} ol ne § p

avez-vous tenu compte de vos colts de distribution. de vente de service apres-vente v ) eauel il s Dé '
- o) ANe ue e realse PCrivez Quelie aror
amortissement de vos colts de reclierche des variations de prix de la concurrence. de la o edizadlobsqeonstilprtadie it c) Pour le développement de

5 x 5 | = " " f Dees @ nomiques € (] [ €
publicite lors de |I'établissement de vos prix de vente treprise i a titre d'exemple elles Q méaritent la communauté
{ étre nsidérees

sur les tactiques de vente jugmentat jes actits physiques de
a) Pour le développement économique aute

omment sera distribué votre produit? 1 produclion de biens ou de services dont ia
envisagez-vous d'embaucher des reprasentants excjusifs ou non ou des distributeurs? Avez-vous g mbre d'emplois générés au jes I a besoin mais qu'on ne lul fournit pas

évalué le cout de chacun? premieres annees de | entreprise AMmé 1t je laqualtédelaved

veéndrez-vous par correspondance? @ nombre et le type d'emplois qui seront offerts a a participation de la communauté dans le projet et la
quel sera votre circuit de distribution. grandes surfaces. grossistes groupement d achat jes chdmeurs ou a une main-d oceuvre sous-utllisée fierté qui en résulte
detaillants? € nombre d'emplois specialises et e eau de e developpement de la structure 8conormiqus 116
juelles seront les marges que vous accorderez a chacun? amunaratior par les hommes d'attaires du milie

comment sélectionnez-vous vos distributeurs? participation de la population a la propriété et a

avez-vous penseé a établir des objectifs pour chaque type de clientele? trédle de l'entreprise ndiquez 1oul compromis jélai attectant |a rentabilité
quelles sont les politiques spécifiques. exclusivite territoriale, taux d'escompte modes et délais de ychat de biens et services aupras des fournisseur je l'antreprise par la recherche des avantage
paiement, etc A UX munautlaires enumaras ci-dessus et (ustif

sur les politiques de service aprés-vente (8.A.V.) et garantie

quelle est |'importance du service aprés-vente? Gl

comment reglez-vous le probléeme du S A V. et de la garantie? ossalre
assurerez-vous vous-méme votre S AV, ou le faites-vous sous-traiter?
queis sont vos tarifs d'intervention?

e service sera-t-il rentable?

20 partie

Colts de fabrication: Marché-cible

nsembie des rais angaqés pour fabriquer { aament de ar dventuels g e antrer ¢ rarche

sur la publicité
- ign:
envisagez-vous des campagnes publicitaires? des journées promotionnelles Do'nq B e Anlin her y
Esthétique justrielle applquée a ecnerche o Marketing:

participerez-vous & des foires. expositions? T

: 4 rmes nouvelles et adaptée a leur fonctior e Drocessus de anification o1 d'exéout 16 la
envisagez-vous des insertions dans les journaux. de |'affichage ou des médias plus importants R P ' bt
quel budget pensez-vous investir? Désuétude S} P, @ : ‘

3 i¢ 16es des ot 11588 ¢ ¢ £ as ¢ a de
apréciation qualitative d un bien de production dont la réer des échanges qui satisfont ¢ artit s

ause nest pas |'usure physique mais novatior ndividus et des oraanisat
1ation aux besoins nouveaux

adar

Part de marché:
Force de vente: S AraRGGn deR venios 16tale 8 firme Dar (anpoft

Lo’ ans de tionner un systeme de verification de credit par or Ensemble de personnes de | entreprise dont 1a fonctior Py oA Filas Ha Iiwablidior aidns e e ole s6
dinateur e : JUX v jles d A ia W

e je [ r JVOIr les ventes '

des"" et de a) L'état d'avancement et Ligne de produits:

Plan de mise en marché

3 pe de produnt » [V r je
mise au po|nt les tAches & effectuer gt bt b g Rt yment écrit qui détermine las activiés,

acheminer le produit aux [

oes 3. parce guils sont ve Aux Mémes g De
Décrivez I'état d'avancement actuel du produit et ex je clients ou mis sur le marché pa émes types de
. ¢ de v( arod: " pliquez ce qui reste a faire avant Qu'on puisse le vendre magasins arce qu'ils tombent dans artain ordre
le design et la mise au point de votre produit ne sont P4 ) ¥ "
N > o vatais & ndiquez le degré d'expertise ou de compétence dont es prix

opthyge Ayt A Al iR SRt
@ délai nécessaire au lancement du produit sur le Oult deja votre entreprise et ies informations Qu elle
devra aller chercher pour mettre au point le produit ——— e — - _—

. nécitiar ' ' mol r A r1ance tarhnin e
e temps of les COUts requis pour la mise au point du  SPécifiez le type et 'ampleur de I'assistance te ue
qQui sera requise et Précisez qui supervisera cette activité

produt peut s agir du travaill g ingenierie necessaire
¥ gans votre organisation en mentionnant son expéarience -l tons surles the

sOit pour convertir un prototype de laboratoire en produit . rour e pius amples
<, e oromucion  Pertinente INFORMATIONS: ..
finl  SOIt pOUr concevolr un equipement de production ® Adresss |
particulier On peut aussi faire appe! a un dessinateur

ndustriel pour rendre le prodult plus attrayant et plus  b) Les difficultés ot les risques
facile a vendre Dans d'autres cas. la tdche consistera a PRO-GESTION ESTRIE INC.

SOOI 108 OO O b O st risaceia,  |UBTAvax fous e prihcieux problemes anticipés quant 16. rue Wellington sud, bur. 207

S
pas encore completés precisez les raisons de ce retard othn
ot

marché L'investisseur voudra le savoir et connaitre ains

équipement et les techniques particuliéres Necessaires  au design et & la mise au point et 182 COMMBN!
Oour mettre sur pied une entreprise de Services COmMMe  yvous comptez les solutionner Considérez leur impact Sherbrooke (Québec) J1H 5C7
par exemple |'équipement. les programmes et 188  possible sur les échéanciers. le colt du design et la mise Tél.: (B19) 821-2257

~onnaissances techniques requises pour faire fonc en marché

Congu par la| #8 |Faculté des Sciences de
® ||’ Administration de I'Université Laval
sous la direction de M. Paul-A. Fortin,
adapté par Pro-Gestion Estrie inc. et la
Direction régionale de I'Estrie du
ministére de I'iIndustrie et du Commerce.

INFORMATIONS
PRO-GESTION ESTRIE INC.
(819) 821-2257

(la tribune | -~ .-Q:.  Tele

Seertroose

o




B6 LA TRIBUNE, SHERBROOKE

Ecrit par un professeur du College de Sherbrooke

Livre complet sur les techniques d’enquéte policiere

par Michel RONDEAL

SHERBROOKE Un volume qui correspondait a I'expertise du beaucoup d'énergie pour réunir tou- maire du Laboratoir
milieu policier québécois, au systéme pénal canadien, écrit en lan- tes les informations pertinentes a scientifique. ainsi que
gue Irancaise el réunissant les informations relatives aux fonctions un cours en techniques policieres André Lauzon ithologis
des divers spécialistes de I'enquéte criminelle, ¢a n'existait pas... Ce n'est plus le cas: le volume de FeCle terima u Labora
jusqu’a hier M. Prévost réunit toutes ces infor le medecine legale du Quebe
mations et il les présente selon le Le volume sera non seulemer
M. Lionel Prévost. professeur du M. Prévost, des volumes qui trai contexte canadien et québécols iuX etudiants de tec
College de Sherbrooke n techr taient des techniques de l'enquete s HER ll oy "
ques policieres depu 372, pendant mais ils ne correspon Collaboration ""‘\ i " A "_ £ S 1 al >
25 ans membre de la Sureté du Que¢ laient pas toujours a la réalité qué €ie accueilli avec chaleur hier pal
bec. a en effet vu son volume “"El¢ canadienne, parfols aus 2 = 1 section estrienne de | Assoclation
t I t Il faut noter que M. Prévost a les chefs de police et pompiers du
ments de criminalistique appil S N etaient pas en francais i1t Y u y M. Nel
¢ al ui-meme. la precieuse ebe dont le president Nel
quée'’ lancé hier par le Collége d¢ )e plus, ajoute-t-il, quand on POLN,: Gl U-TSe, 18 . WQuebec, dont le preside . V€
: » 1 ; collaboration, pour la preéparation son Ravmond, a souligné sa valeur
Sherbrooke et la direction de len voulait etablir le lien entre le tra- )
y ' ! i t b pal . de son livre, de M. Pierre Boulan- et celle de son auteur
seignemer Ce E i ministe A iu policier et celul des autres

listes comme le pathologiste
chimiste par exem-
collaborer

de |'Enseignement

NHogiste, le

L'evénement s est ter occa jul sont appelés a
sion d une reunion de la section es Ve les policiers pour .1[)1”1[‘1('!'
trienne de |'Association des chels eur eclairage propre dans une en-
de police et pompiers du Quebec juete, 1l fallait fouiller des textes
[l v avait jusqu 1 explique lans des revues specialisées, faire

Le nouvel étudiant qui
s’inscrit en techniques
policieres est généralement
un peu trop ideéaliste

SHERBROOKE (MR)

LU

“Le collégien licier intervenait da-

qui arrive en techniques policiéres imagine
le danger, mais il ne s'en effraie pas, car il
a l'image du policier telle que présentée par
la télévision."”

M. Lionel Prevos jes valeurs diverses

ex-policier de la Suretée Par exemple ertains
du Queébec aujourd hu nt pour la peine de
professeur a tep 3 l'autres sont
plein au College dé ontre. Mais dans
Sherbrooke, répondait semble s sont plus
alnslt au sujet du por Iverts que ne | etaient
trait de l'étudiant qu s etudiants 1uUtre
s'inscrit en techr es fois, sans doute parce
policieres ju'on leur donne une

L'image du policier meilleure formatio
aux mille aventures et sciences humaine
dont le travail r rier nour ef i
de routinier ¢ g
néralement celle du p ie leur role
licier dont la vie est en divers aspects. Cela
danger et qui parfois donne une nouvelle di

tombe au travail, ser mension au jeune poli

ble-t-il, dans |'esprit '

des jeunes Autrefois ivant
L'étudiant. a prime méme que la formation

abord, ne prend pas lonne a il

conscience qu peut gial, rappelle M. Pré

tout simplement se re vost, l'éleve du secon

passait directe
1 |'Institut de po
donc pas

vraiment confronté a la

trouver a bord d une iaire
vieille auto-patrouille ment
pendant des heures ou lice. Il n'était
executer
partols moins stimulan
tes que
vues a la television
dit M. Prévost. Le nou

] 1 1 I3 I3
vel étudiant est un peu

des taches
ivant de
devenir policier AU
jourd hui, 'étudiant est

contact avec d au

realite sociaie

celles

tres collegiens de sphe

idealiste ¢ res diverses, ce qui le
sayons de le rendre confronte avec des
plus reéaliste, ajoute le points de vue différents
protesseur jut ont comme effet de

Les etudiants sont | sensibiliser 1 des
reflet de la société. ex realite
plique Lionel Prévost
En 1972, leur groupe

'S ditterentes

Interventions

etait beaucoup plus ho \utre phénoment
mogene qu aujourd hui e M. Prévost expli
Ils étaient plus nver we: celui de |'acerois
tionnels, dans |'ense ement des interven
ble tions policieres

Les colléegiens dau est sir. dit-il. que
jourd’hui, a I'image de éalité a changé la
1a soclets vel Hent 1SS Autretois. le po

CESDESEZ
FUMER

PAR HYPNOSE - RELAXATION

GARANTIE EN UNE SEULE THERAPIE
ANDRE DUPLESSIS. N.M.D.

(Membre de I'Ordre des naturothérapeutes du Québec)

10 ans d'expérience clinique

067-0078

A Secours-Amitié
i y a quelqu'un
pour. 'écoulter

Quand tu vis un
moment difficile ¢! que
tu as besoin de parier

UNE
LUEUR
D'ESPOIR...

SECOURS/
AMITIE

poste d'écoute: 564-2323
Sans rais d appet:
LAC-MEGANTIC
RICHMOND-ASBESTOS
Composez 0 et demander
Zwnith 5-3060

A TOUTE HEURE DU JOURET DE LA mmJ'

demande
le la classe des travail-

vantage a la

ieurs Les classes su
perieures taisaient ap
pel a des moyens dif
qui leur per-
mettaient de solution
ner leurs problemes
sans intervention poli it ain
i), e "‘,"”}F’l“ les M, Lionel Prévost, professeur du Collége de Sherbrooke en tech-
'“‘“‘”;‘h":l‘! “"“‘ll\‘ﬂ“I‘I“‘I"I“I niques policiéres depuis 1972, pendant 25 ans membre de la So-
: reté du Québec, a écrit “Eléments de criminalistique appliquée”.

un probleme de vol

Avec le
tetols. toutes
Nous devons liquider 2000 pi. car. de surface
de plancher comprenant MOBILIERS DE CHAMBRE,
CUISINE ET SALON. A PRIX TRES AVANTAGEUX,
pour faire place a notre futur département de
matelas qui sera le plus vaste de la région.

fterents

La Tribune

saient

temps, tou

les clas-
ont déve
:II.[ pe le I"lit’\t‘ de re

ses soclales

querir lintervention
policiere en diverses

matieres, ce qui donne
lieu a une plus grande
visibilité de la police
C'est un peu, dit-il
le phénomene qui mar
que les statistiques re
la crimina
nombre d’ap-
pels aux services poli-
les don
nées relatives a la cri
minalité. Ce n'est ce
pendant pas tant la cri-
minalité qui
comme le nombre des
dénonciations
. aussi un phe
auquel sont
sensibilisés les étu
diants en techniques
policieres, dit M. Pré-
vost

latives a
iite le

clers L’u[)”z'
N.B. Aux 100 premiers clients avec achat de S200 ef plus
vous recevrez un magnifique cadre decoratif

S accroit

Distributeur de meubles R. Fortier inc.
Luminaire R. Fortier

(est

1028. rue Wellington sud, Sherbrooke. J1H 5E7. (819) 562-7174

17449x

LES

29, 30, 31

JANVIER
ET LE

2 FEVRIER

Le Bonhomme Carnaval
de Rock Forest 7
et les duchesses :
seront présents | S
samedi le 31 janvier 1987.

JOURS 0:SOLDE «r0: RABAIS
15% +60%

sla=a
rock Farest

ca nous fait plaisir de vous servir.

ALLANT
(0] 3

STORES VERTICAUX

enPVC

‘ "AparnrA;; 7995

SUPER AUBAINE
STORES VERTICAUX

Tissu "Regency”
139%

Tissu “Opale Royal”

194%

Valence incluse

STORES HORIZONTAUX
EN ALUMINIUM

Rabais de 400/0
STURES VERTICAUX
A \:!lar;:ilsé de 600/0
~ A G9%
™ Rabais do 30% & 70%
Nous fabriguons nos stores (pas d'intermédiaire)

ATELIER DU STORE inc.

Manufaturier de stores verticaux
133, rue Alexandre, Sherbrooke — 562-2109

75" x 84"

POUR

MAIGRIR

CONTROLER ET MAINTENIR
VOTRE POIDS

b

DIOLIGGNE

Pour mieux profiter de la vie.

Le programme BIOLIGNE

a été mis au point par le

DR. BERNARD BELANGER DC ND
pour les femmes et les hommes
qul veulent retrouver ieur

forme physique et fonctionnelle

GRATUIT

Demandez le questionnaire
d'évaluation des types de metabolisme
afin d’obtenir un programme personnalisé

Composez sans frais

1-800-361-4412
| BIOLIGNE

La solution

=
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de tout... et de tous...

SHERBROOKE — Toujours fidéles i leur poste.

Par temps froid — tous ceux
qui ont vecu les derniers jours
en Estrie comprennent mieux
3ue quiconque la signification

‘un tel mot — comme par
temps venteux, neigeux ou plu-
vieux.

Bien sar, lorsqu’il fait soleil
aussi!

Répétant inlassablement les
mémes gestes, accomplissant
invariablement les mémes pas,
entourant d’une bienveillance
toute maternelle ou paternelle
la marmaille qui les entoure.

Fort discrets quand ils sont
seuls, on les confond presque

avec le poteau de feux de cir-
culation ou d’arrét-stop dont ils
sont le prolongement.

Mais ils prennent toute la pla-
ce et deviennent un obstacle de
taille quand vient le temps d’as-
surer 14 sécurité de leurs jeu-
nes.

Les brigadiers scolaires sont
les grands oubliés de la circula-
tion. Ceux dont on ne parle a
peu prés jamais...

Sarement, et c’est a la fois
heureux et rassurant pour les
parents, parce qu’'il ne se passe
jamais rien dans leur secteur,
dans leur zone scolaire.

ARRET

A la Police municipale de Sherbrooke et a
Métro Police Ascot-Lennoxville, on loue le
travail des grands oubliés de la circulation:

STOP

card,

les brigadiers scolaires. Mme Jeannine Pi-
e la brigade scolaire de Lennoxville,
est photographiée en plein travail.

Et tant chez la Police muni-
cipale de Sherbrooke que chez
Metro Police Ascot-Lennoxville,
on loue leur travail, on recon-
nait la necessité de leur presen-
ce et on considére avec beau-
coup de sérieux les informa-
tions qu‘ils transmettent aux pa-
trouilleurs.

“Si un conducteur omet de
respecter l'arrét-stop ou consti-
tue dans sa facon de conduire
un danger pour les écoliers, le
brigadier prend le numéro de
la plaque d'immatriculation et il
y a un suivi qui est fait. Si le sui-

Et §'il ne se passe rien, il ne
fait aucun doute dans l'esprit
des autorités policiéres que
c’est parce qu’ils sont la.

Prodige

Dans les zones scolaires, les
statistiques sur la circulation
sont les plus rassurantes parce
qu’inexistantes ce qui tient du
prodige quand on sait qu‘au
cours des derniers 28 jours, la
Police municipale a enregistre

pas moins de 500 accidents. : .
On compte a Sherbrooke 38 vi ne mene pas lorcement a
une accusation en bonne et

brigadiers scolaires, Il v en a -
quatre a Lennoxville. due forme, un avertissement

severe est servi” d'expliquer le
sergent de patrouille René Roy,
de la Police municipale de
Sherbrooke.

Et comment ne pas voir un
brigadier scolaire?

A Sherbrooke, on les recon-
nait facilement a leur képi, ves-
te de seécurité et i l'arrét-stop
qu’ils brandissent & bout de
bras pour demander aux con-
ducteurs de patienter un mo-
ment, le temps que les écoliers
traversent la rue.

Attirer I'attention

A Lennoxville, pour attirer
davantage le regard des auto-
mobilistes, pour accroitre la sé-
curité des brigadiers et du
meéme coup celle des enfants
dont ils ont la garde, on a pro-
curé aux brigadiers un survé-
tement orange.

“lls sont ainsi beaucoup plus
visibles pour le conducteur, la
securité des brigadiers et des
enfants s’en trouve accrue et en
glus de ¢a, c’est plus conforta-

le par mauvais temps” de dire
le capitaine Jacques Gagnon, de
Métro Police Ascot-Lennoxville.

Depuis plus d’'un an que l'on
a instauré la brigade scolaire, a
Lennoxville, on n’a rapporté
aucun incident relié de prés ou
de loin a la circulation en zone
scolaire.

A Sherbrooke, c’est le méme
phénomeéne.

La sécurité des écoliers a tou-
jours été une priorité depuis
des années et le restera long-
temps encore. Il faut remonter
a fort loin pour se rappeler un
accident impliquant un écolier
et un véhicule en zone scolaire.

Autre aspect

Et il y a un autre aspect, par-
ticulierement touchant, du tra-
vail des brigadiers scolaires.

Tous savent qu’ils ne devien-
dront jamais riches avec ce tra-
vail qui leur procure tout au

lus un revenu d’appoint, mais
a richesse qu'ils possédent est
celle que l'on voit briller dans
leurs yeux qui ne sauraient
mentir: ce sentiment d’amour
et de respect des jeunes.

Peut-on les blaimer de pren-
dre toute la place... quand c’est
le temps de le faire?

La Tribune ¢ 1epha amire

On aura tout vuJ
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Le sculpteur Daniel Carbray pose a coté de son oeuvre, un

monument de glace sculpté pour la Féte des Neiges & Mon-
tréal. Le monument représente 'ex-maire Drapeau dans une

baignoire et se trouve face a I'hotel de ville.

Né a Notre-Dame-des-Bois en 1898, il a été, au début des années 1920
le champion canadien des boxeurs poids-lourds. Au cours de sa carrie-
re, il a affronté, sous le nom de Jack Renault, les meilleurs pugilistes
de sa catégorie, entre autres Jack Dempsey qui, le 19 juillet 1922, a4 Ot-
tawa. 1'a mis hors de combat au troisieme round d'un combat qui de-
vait en durer 15, et Gene Tunney qui. a Philadelphie, le 29 janvier 1923
a Philadelphie. 1'a défait par mise hors de combat au quatrieme round
d'un combat qui devait en durer 15 lui aussi. Il a livré son dernier com
bat professionnel, le 4 février 1924. 4 Detroit. contre Digger Brown, qui
I'a forcé a abandonner au deuxieme round. Il était, a ce que racontent
ses contemporains, un trées dur cogneur qui encaissait malheureuse-
ment trop de coups. Il a aussi fait parler de lui lorsque, le 28 janvier
1924, il a conduit un attelage de chiens sauvage devant le Chateau Fron
tenac, a Québec. Il est mort en 1967, a Sherbrooke

Réponse a la question de jeudi: Louis-Philippe Royer

Bizarreries

N—

e Ebats bruyants

DORTMUND, RFA (AFP) — Un couple aux étreintes passionnées ef-
frayait le voisinage par les riles et hurlements dont les deux partenai-
res ponctuaient ?eurs ébats: saisie, la Justice a chargé un magisirat de
constater, d’une piéce voisine, le degré de la nuisance provoquée par
ce lapage nocturne,

L’homme, un magon de 40 ans, et son épouse, de sept ans sa cadet-
te, avaient emménagé en septembre 1985 & Dortmund. Depuis, les
voisins étaient réveillés en sursaut par ce qu'ils prenaient pour les ul-
times spasmes d’un agonisant ou le cauchemar d’un enfant en proie a
une forte fiévre. Trois ou quatre fois par nuit.

Informés du fait que ces cris dans la nuit ne devaient rien a3 Némésis
et tout a Eros, ils ont fait part de leurs récriminations a I'administrateur
de Vimmeuble. Celui-ci, dans un premier temps, s’est borné a inviter
le couple i attendre, pour oeuvrer, que les autres locataires soient
partis travailler. Peine perdue: le concert, pour n’étre plus nocturne,
n‘en était pas moins retentissant et dés potron-minet les adeptes de la
grasse matinée en étaient réduits aux boules Quiés. Les plaintes ont
continué a s"amonceler.

La Justice a donc été saisie. Le tribunal se prononcera en février,
mais il entend juger sur piéce: un juge a été chargé d’aller en person-
ne estimer d’aussi prés que possible le niveau sonore des étreintes du
couple, menacé d’expulsion et qui affirme que seule une minceur ex-
cessive des cloisons explique le retentissement de ses ébats.
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Vetements de qualite

109, rue Queen. Lennosyille

Carnet communautaire

Une conférence portant sur I'art de decouvrir ses richesses,
de mettre son potentiel intérieur en valeur et de libérer ses
forces créatrices par le raja-yoga sera donnee i 19h30, aujour-
d’hui, au Centre alternatif en santé naturelle, au 700, rue Mc-
Manamy, a Sherbrooke...

Soyez juge

Par Me André Collard

Chutes de ski et responsabilité

Le propriétaire d’un centre de ski est-il responsable des chu-
tes des skieurs?
FAITS:

Les faits soumis au tribunal sont les suivants:

Il s’agit d’un accident survenu a la suite de I'exercice du sport
de ski de fond. Un monsieur s’est blesse lorsque, arrivant 4 une
partie difficile du parcours et incapable de m,vn(ir, il s’est laissé
tomber pour s’arréter.

Le skieur avait requis au départ une piste destinée aux novi-
ces bien qu'il se qualifiait de skieur intermediaire. Or, il s’est
avéré que la piste était trés accidentée et presentait plusieurs
difficultés: pente abrupte et virage.

Le skieur prend une action en dommages intéréts contre le
propriétaire du centre de ski, il pretend que 'endroit de l'ac-
cident constituait une trappe.

QUESTION:

Pensez-vous le prgpriétaire responsable de l'accident?
DECISION:

L’action fut rejetée.

MOTIFS:

Le skieur devait savoir que le degre de difficulté pouvait va-
rier d’un centre de ski a I'autre en ce qui concerne la piste des-
tinée aux novices, la qualification des pistes étant une question
relative,

Les difficultés particuliéres du parcours étaient attribuables i
la configuration des lieux et non a un manque d’entretien de
celui qui exploite le centre de ski.

Tout skieur doit s’assurer du contréle de ses skis. La techni-
que qu’il a utilisé pour faire face aux obstacles constituait elle-
méme une négligence. Celui qui exploite un centre de ski n’a
pas l'obligation de vérifier le calibre des skieurs avant que
ceux-ci ne s'engagent sur la piste. Pas de faute, pas de respon-
sabilité.

Pour obtenir copie de ce jugement, veuillez en faire la deman-
de a:

Centre Communautaire Juridique de I'Estrie

a’'s: Denise Bachand

225, rue King ouest, bur. 234

Sherbrooke (Québec)
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Vgndr(‘(_ﬁ 30 if"“if" 1987. les allumettes: ¢a ne sert
Anniversaires historiques: qu’une fois. (Marcel Pagnol)
1986 -- Le président phi-

lippin Ferdinand Marcos
s‘engage a renoncer pacifi- e —————
quement au pouvoir s'il est
battu par Corazon Aquino {La Tribune salue
aux élections du 7 février. | s J
1979 -- Les Rhodésiens — — ——— -
blancs approuvent une cons-
titution qui accordera le
pouvoir a la majorité noire.
1957 -- L’Assemblée géné-
rale de 'ONU demande a
I’Afrique du Sud d’abandon-
ner sa politique d’apartheid.
1948 -- Le mahatma Gan-
dhi est assassiné a New Delhi
par un fanatique hindou.
1943 I l"armoo ;'oviéliqm-
écrase les forces allemandes :
a Stalingrad. ‘ s
1941 -- Les Sud-Africains
chassent les laliens du Ke-
nya.
1933 -- Adolf Hitler est
nommé chancelier du Reich.
1879 --Le maréchal Mac-
Mahon démissionne de la
résidence de la République
rangaise; Jules Cprévy le
remplace.

PENSEE DU JOUR:

J

André Audet, chef pa-
trouilleur de ski alpin a
Baie des Sables.

L’honneur, c’est comme
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Provincial 50 000 S pour une résidante de
Saint-Francois-Xavier

trr00000

La fille de Mme Desneiqs

orsqu'elle lui a offert quatre billets de Provincial en préser IVeC cett

te: "Un'petit cadeau qui deviendra pe
fet remporté, lors du tirage du 26 décembre ' el gratuit e

Mere de neuf enfants et grand-meére de 14 petits-enfant Ame
était evidemment fort heureuse de ce o

au Super Marché Danville, de Saint-Francois-Xavier
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|==vivre en 87

Loyers: la Régie du logement
ne cautionne aucun taux fixe

par Gilles FISETTE

SHERBROOKE Comme toujours, la
Régie du logement ne cautionne aucun taux
d'augmentation ou de baisse du loyer com-
me étant une regle s'appliquant a une région
Oou a un territoire donné. Et ce, puisqu'une
foule de facteurs entrent en ligne de compte
lorsque vient le temps, comme maintenant,
pour les gens concerneés, de tixer le montant
qu'auront a assumer les locataires en '87
Ces facteurs font de chaque immeuble, un
cas particulier
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Il faut prendre
le temps de bien
etudier la situation

SHERBROOKE region de Sher
illeurs au Quebec, les locataires
1t n'a pas subi de réparations ou
majeures au cours des derniers
juger raisonnables des haus-
t
[

Dans la

rooke comme

ie trois pour cent en
est chautfe grace a un
1 bi-énergie doivent

baisse

exprimeée par le Regrou

es de logement et associations

iu Queébec, est partagée par l'As

res de Sherbrooke, note la

‘hartrand

re souligne a nouveau que cela
'ments ou il n'y a eu aucune re-

rénovation au cours de la derniere

Diane (

Quoiqu’'il en soit, rajoute-t-elle, l'association
¢ comme toujours aux
endre le temps de bien étudier la situation qui

wautl chez eux puisque cha jue cas est particu

ocataires de

Elle ajoute que les locataires ont intérét a re-
1eill toutes les informations pertinentes

ympris la valeur de l'évaluation de l'immeuble

RESTAURANT [ Cuisine Iraditionnells |

Depuis
20 ans 4 volre
service

iMOFFRE MAINTENANT LE rossssy

SUPER BUFFET ITALIEN

A VOLONTE
795

495 SOIR:

incluant bar-salade et dessert E
. 4

MIDI:

SPECIAUX POUR VOUS!
e fruits de mer
® pates maison
(choix de 10 sauces)

Réservations: 569-5511
2192, King ouest, Sherbrooke

— Préparation de qualite
— Travail garanti
— Achat de rembour

sement

Place Belvédere
Galeries 4 Saisons
111 King ouest

822-4162
822-4163
821-2153
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getique d une maitson
chauffée au mazout. La
baisse sera de 30 pour
cent. Dans le cas du
g4z, on conslate par
contre une hausse de 9
pour cent

Parmi les autres
uts dont on doit tenir
ompte dans le calcul
i'un lover, le formulai

fait mention de l'en
tretien (hausse de 45
pour cent

gestion

des trais de
hausse de 75
ent 1es depen
ses d immobilisation
11 pour cent) et du re
enu net (hausse de 2
pour cent
D autre part

thode de

la me
) calcul tient
omple egalement de
i variation du cout des
taxes foncieres et des
irances dont les
lerniers comptes sont
1 cetle hin, compares a
ceux de l'année précé
dente
Dans le cas de l'éva
luation fonciere, la Ré
gie rappelle qu'une
hausse de 10 pour cent
du compte de taxes
d une maison (la haus
e de l'évaluation peut
etre compensee par la
yaisse de millin se
traduit par une hausse
de 15 pour cent du
montant du lover
On trouve dans le
formulaire un chemi
nement analogue a ce-
ui que la Régie em
prunte quand elle doit
fixer elle-méme le
lover. Dans un cas
comme dans l'autre, le
calcul prend en consi-
dération 1'évolution des
jepenses de |'immeu-

ble et prévoit l'ajus- par le locateur. Rien La
tement du revenu net
qui en provient

mel aussi

majeures

l((‘i.t'
nempeche evidem
Il per- ment les locateurs et

service

aspect qu’ils estiment

S entendre

approprieé

des parties pour les in
former et les aider

POUR LA FEMME

QUI SE CHERCHE

UN EMPLOI

Déterminée a entrer sur le marché du travail?
Agée entre 25 et 55 ans?
Possédant une scolarité d’au moins Sec III?

NOUS T'OFFRONS
DES POSSIBILITES!

Découvrir tes intéréts et tes aptitudes

Entreprendre une démarche d'emploi efficace
Bénéficier d'une formation rémunérée en entreprise
Perfectionner tes compétences en milieu de travai

CENTRE DAIGUILLAGE

INSCRIS-TOI MAINTENANT!

TEL: (819) 564-0202

270, rue King ouest, Sherbrooke, Québec

rappelle
que ses bureaux et son
téléphonique
de tenir les locataires de tenir sont a la disposition
compte des réparations compte de tout autre
ou des améliorations
apportees

La Lainiere
AU Oluc

Lainages importés d'Islande.
Tricots faits main. Laines

Geoy P

2227 King ouest, 564-4064

Conseillére & voire service

| |
Meubles d’appoint

!

Modéle contemporain en chéne massif et

plaqueé pacanier

Eaton a les compléments

'au gout du jour...
et a prix spéciaux Eaton!

pour chacune des piéces de votre maison
Venez admirer la richesse de notre sélec-

tion: vous serez A méme de constater que la

Meubles de Deilcraft
Tables d'appoint “Signet”

Tablettes du bas en vannerie

1. Table cocktail

* 2. Table rectangulaire

3. Lampe de table
* 4. Table d'appoint

5. Unités murales 3
| “Signet”

Avec portes. Env. 90 po x 18 po x 78 po
“ l 799.99 I'ens.

* 8. Unité de rangement “Signet”

ch.

309.99
279.99
199.99
239.99

piéces

Section vitrée pour rangement des

|'Estrie. Rayon 270

Venez ou téléphonez

. 563-95565

Eaton au Carrefour de

appareils stéréo: tablette de rangement
au bas. Env. 49 po x 194 po x 50 po

779.99a. 6

indispensables

variété et l'élégance sont de mise. Nul
doute que vous y trouverez l'inspiration
nécessaire pour la redécoration ou le re-
nouvellement. Nous vous attendons!

|

|

i

| 5

La sélection Eator
d’appoint
comprend aussi des marques

renommées telles que Kroehler

Profitez
de ces occasions!

ie meubles

fferts A prix spéciaux | 17 95k 1
.

Craftline, Deileraft. Carol Ann Credit a
Goldcrest et Artage

H Env

36 po

Vitrines de Hespler

Pour vos piéces de collection
meubles faits de bois massif.

* 7. Vitrine de coin. Plagqué
paoanier ot fin

cerisier

>

22 po x

72 pe

' 869.99ch. 799.99 ...

Superbes

* 8. Vitrine avec plag
pacanier et erisie

Env. 40 x 1

}

*(Ces marchandises sont offertes sur commande speciale

seulement.)

Bl
— J

* 9. Vitrine. Pla pacanier

739.99 ch.

Vente Foyerama

Un Y L re

et Zn ‘ ‘ es meub t 85

Consultez tre cahier ou rendez 18 A 1 le nos
magasins Eaton. Vous ne manquerez pas de trouver

les aubaines qu

EATON

VOTRE GARANTIE DE QUALITE A JUSTES PRIX




