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Le remède miracle
Nos gouvernements, nos entrepreneurs et la popu-
lation en général fondent de grands espoirs sur  
la vaccination pour un retour à la normale. Et quand 
on parle de retour à la normale, on inclut l’ouverture 
des bars, des restaurants, les voyages, les festivals et 
événements et la vie sociale en général.

La COVID-19 ne sera probablement jamais éradiquée. Il 
faudra faire avec et tout mettre en œuvre pour amoindrir 
ses effets négatifs. Le vaccin, qu’il soit de Pfizer, Moderna, 
Astrazeneca et alouette, permettra de protéger la grande 
majorité de la population afin que tout puisse reprendre 
son cours (presque) comme avant. 

Nous ne reviendrons pas sur cette peur des vaccins et 
sur les arguments de ceux et celles qui sont contre. Dans 
l’histoire de l’humanité, les vaccins ont sauvé beaucoup 
plus de vies qu’ils en ont enlevées, n’en déplaise aux 
anti-piqûres.

Rarement un remède n’aura suscité autant d’espoir de par 
le monde. Les pays se l’arrachent, c’est la course à qui 
vaccinera la plus grande proportion de sa population. 

Et comme la fin justifie les moyens, c’est un moindre mal 
que de recevoir ses deux doses pour un éventuel retour à 
la normale pour tous. Enfin, espérons-le. 
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MNP.ca

Une nouvelle façon de faire en comptabilité, 
consultation et fiscalité.

La même équipe hors pair pour vous servir dans  
le Centre-du Québec, le Bas St-Laurent et la Gaspésie.

L’usine Jeld-Wen de Saint-Henri sera agrandie

Le manufactu-
rier de portes et 
fenêtres Jeld-Wen 
de Saint-Henri, 
dans la MRC de 
Bellechasse, pro-
cède actuellement 
à un agrandisse-

ment de son usine. Les travaux interviendront en deux phases res-
pectives de 35 000 et de 10 000 pieds carrés. La mise en conformité 
des entrées d’eau ainsi que l’aménagement intérieur font aussi partie 
du projet, sous la responsabilité de Construction M et de Plomberie-
Chauffage CIF Inc., entre autres. 

Le Quality Inn & Suites de Lévis obtient le prix 
 Satisfaction de la clientèle Platine

Ce printemps, les lauréats des prix Satisfaction de la clientèle 2021 de 
Choice Hotels Canada ont été annoncés. Le Quality Inn & Suites de 
Lévis a de nouveau reçu le prix Satisfaction de la clientèle Platine pour 
son excellence opérationnelle et le dévouement de son personnel à 
offrir un service de qualité supérieure. « Nous sommes absolument ravis 
de recevoir cette distinction de la part de Choice Hotels Canada », a 
affirmé Geneviève Milot, propriétaire du Quality Inn & Suites à Lévis. 
« Notre personnel exceptionnel s’assure que nos clients passent un 
séjour inoubliable. Même en pleine pandémie, nous avons été en 

mesure d’offrir à 
ces derniers une 
expérience posi-
tive, sécuritaire 
et accueillante.  » 
Mme  Milot est  
également pro- 
pritaire du  Quality 
Inn & Suites de 
Drummondville, qui a reçu le prix Or cette année. Cet établissement  
a remporté neuf prix Or et sept prix Platine.

Ouverture imminente de marchés publics de Lotbinière

Dans la MRC de 
Lotbinière, le septième 
marché public sera en 
activité les samedis, du 
26 juin au 9 octobre au 
Pôle agroalimentaire de 
Lotbinière. Le marché 

public Goûtez Lotbinière en sera quant à lui à sa neuvième édition. Il 
sera ouvert tous les jeudis du 1er juillet au 30 septembre au IGA Veilleux 
de Saint-Apollinaire. Quelques détails restent à confirmer pour les 
deux autres marchés, notamment au niveau des producteurs présents. 
Selon le calendrier, celui de Saint-Édouard devrait avoir lieu tous les 
vendredis du 9 juillet au 20 août et celui de Saint-Sylvestre se dérou-
lerait les vendredis 2, 16 et 30 juillet, 13 et 27 août, 10 et 24 septembre.
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DUPONT LE MATIN
6 H 
AVEC STÉPHAN DUPONT

TRUDEAU-LANDRY
10 H 
AVEC JÉRÔME LANDRY
ET JONATHAN TRUDEAU

BOUCHARD EN PARLE
14 H 
AVEC SYLVAIN BOUCHARD

Unik Protection incendie 
maintenant dans un nouveau bâtiment

Depuis la fin mars, l’entreprise Unik Protection incendie de Lévis concentre toutes ses opérations dans un nouveau bâtiment.  
Elle compte ainsi accroître sa capacité de fabrication et livrer plus rapidement les différents types de systèmes  

de protection fabriqués dans son usine. 

En activité depuis 2010,  
Unik Protection incen-
die était à l’étroit dans 
son ancien espace de 

2 400 pieds carrés et a donné un grand coup en 2020 
en confiant à Ronam Construction le mandat de loger 
un nouvel édifice de 11 500 pieds carrés. Le projet de 
construction évalué à plus de 2 M $ s’est échelonné du 
mois de novembre jusqu’à la fin mars.

C’est là, explique M. Jean-Michel Bouillon, président, que 
sera fabriquée la tuyauterie nécessaire à l’installation 
de systèmes de gicleurs dans les édifices à logements, 
condominiums, résidences pour personnes âgées et 
bâtiments commerciaux. Les services offerts par l’en-
treprise vont de la conception de systèmes et de plans 
jusqu’à l’installation, l’inspection et la réparation. 

CROISSANCE
Unik Protection incendie est née il y a 11 ans avec deux 
ou trois employés et un chiffre d’affaires de 650 000 $. 
L’entreprise embauche aujourd’hui une cinquantaine 
de personnes et a réalisé en 2020 un chiffre d’affaires 
de plus de 11  M $, ce qui représente une augmenta-
tion de 50 % comparé à l’année précédente, souligne 
M. Bouillon. En 2019, Unik se situait au 14e rang parmi 
les entreprises québécoises œuvrant dans le domaine de 
la protection incendie. « L’année 2020 nous a sûrement 
permis de gagner des parts de marché », dit-il.

Bien que le marché principal de l’entreprise se situe 
dans la région de Québec, l’entreprise peut aussi réali-
ser des contrats dans d’autres régions. Elle a notamment  
travaillé sur des chantiers à Montréal, Sherbrooke, 
Rivière-du-Loup et aux Îles-de-la-Madeleine. « Avant, 
ce qui nous bloquait c’était la production au niveau de 
l’usine. Cet obstacle est maintenant révolu grâce à la 
nouvelle construction. De plus, la nouvelle usine nous 
donne plus de flexibilité et de fiabilité : des éléments 
importants pour nos clients. Ainsi, en 2022, l’entreprise 
compte poursuivre sa progression », note Jean-Michel 
Bouillon.
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Capital Expertise, 
services conseils en immobilier… et bien plus !

Travaillant en évaluation immobilière depuis 2006 et ayant obtenu son titre d’évaluateur agréé en 2009,  
Marc Bédard a roulé sa bosse en immobilier avant de lancer Marc Bédard Évaluation, qui jetait les bases de  
son entreprise actuelle Capital Expertise, fondée en 2013. Depuis, la firme de consultants a peaufiné son offre de service, 
s’est davantage structurée et a procédé à l’embauche d’employés venus prêter main-forte au fondateur.

Capital Expertise

Sur une 
lancée

Véronique Cantin et Marc Bédard



Après avoir œuvré entre autres chez Groupe Altus et pour la Ville de 
Québec, ce passionné d’immobilier a exploré le domaine du courtage 
et du développement immobilier s’occupant principalement de la  
location d’espaces commerciaux dans différents projets de la rive-sud 
et de la rive-nord de Québec. 

« En 2010, j’ai obtenu un contrat d’une durée de deux ans et demi de 
la Ville de Québec en gestion immobilière. L’un des pré-requis était de 
bien connaître les rouages du marché immobilier », relate Marc Bédard.

Par la suite, via Marc Bédard Évaluation, il a été sous-traitant et consul-
tant pour une grande firme d’évaluateurs municipaux. « Au terme de 
cette période, j’ai réfléchi, tâté le terrain, analysé et soupesé le pour 
et le contre de démarrer Capital Expertise, dont la naissance est  
survenue en 2013. » Ce professionnel travaille fort, développe sa clien-
tèle, accepte de plus importants contrats et au fil du temps, Capital 
Expertise acquiert ses lettres de noblesse, évoluant dans un marché 
dominé par de grands joueurs. 

En 2015, Marc Bédard peut 
compter sur du renfort en la 
personne de Pierre Martin 
en tant que technicien 
administratif qui a passé 
une bonne partie de sa car-
rière dans l’administration 
de résidences pour aînés.  
« Pierre amène une précieuse 
contribution dans l’entreprise 
par sa grande rigueur et son 
sens de l’organisation. » Les 
deux hommes ont construit 
les fondations de ce qui est 
aujourd’hui Capital Expertise. 

En 2018, le f inissant 
en administration des 
affaires et gestion immo-
bilière Anthony Brochu 

s’est joint à l’équipe en tant qu’évaluateur stagiaire sous le  
mentorat de Marc Bédard. C’est en 2021 
qu’il obtient son titre d’évaluateur 
agréé et qu’il deviendra un 
membre clé pour l’équipe 
et pour l’expansion de la 
firme. Anthony est res-
ponsable de la gestion 
des contrats avec les 
centrales hypothécaires 
canadiennes ainsi que 
les dossiers de finan-
cement des immeubles 
multi-résidentiels. Pour 
sa part, Marc Bédard 
s’occupe principalement du 
volet commercial et industriel 
de la pratique de Capital Expertise. 

ENTRETIENCAPITAL.COM

POUR TOUS MES RENDEZ-VOUS

DIRECTION
MEDWAY
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Parallèlement, Véronique Cantin se joint à l’équipe à l’automne 2019, 
en tant que coordonatrice des opérations. Elle quitte son emploi des 
quinze dernières années au sein de la grande firme de génie conseil 
GHD et vient contribuer à structurer l’entreprise et à améliorer les pro-
cessus, notamment dans le contrôle et la gestion des projets ainsi que 
la répartition des ressources. Sa grande expérience dans les services 
professionnels lui confère un atout dans la gestion des ressources 
humaines actuelles et futures et pave la voie au développement de 

Capital Expertise, ce qui permet à l’équipe d’évoluer dans un cadre 
mieux défini et structuré. 

Au printemps 2021, l’équipe s’est de nouveau enrichie afin de soutenir 
sa forte croissance : Roxanne Boudreault, évaluatrice agréée et Charles 
Presseault, technicien en mécanique du bâtiment et inspecteur accré-
dité en bâtiment, sont venus se joindre à Capital Expertise.
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En quelques années, Capital Expertise est donc passée d’un « one-
man-show » à une dynamique équipe formée de six personnes,  
caractérisées par leur polyvalence, leur rigueur et leur ardeur au tra-
vail. « Nous recherchons activement une ou un autre évaluateur agréé, 
quelqu’un de polyvalent, qui a un bon vécu professionnel et qui va 
amener son bagage d’expérience et de connaissances dans le sec-
teur immobilier. Qu’il provienne du secteur public ou du privé n’a pas  
d’importance. Il sera même possible d’accéder à l’actionnariat », 
explique Marc Bédard. 

UNE FIRME DE SERVICES IMMOBILIERS  
BIEN ÉTABLIE
Les professionnels de Capital Expertise sont toujours à l’affût des nou-
veautés de l’industrie immobilière, ce qui leur permet d’avoir une vision 
claire du marché. « Notre entreprise possède l’expertise nécessaire 

pour répondre au-delà des attentes de notre clientèle, qu’elle soit 
commerciale, industrielle ou résidentielle. Nous proposons une éva-
luation immobilière rigoureuse à différentes fins, comme en prévision 
du financement d’un projet, lors d’une contestation ou dans le cadre 
d’une acquisition ou d’une vente. 

Marc Bédard et son équipe ont comme priorité de servir tous les clients 
avec respect et intégrité peu importe que le projet représente un inves-
tissement de 75 000 ou de 25 millions de dollars. Capital Expertise 
concentre environ la moitié de ses activités aux niveaux commercial et 
industriel, alors que l’autre 50 % est consacré à une clientèle résiden-
tielle, multi-résidentielle, pour des terrains, terres agricoles ou à bois, 
etc. L’entreprise dessert principalement les régions de Québec et de 
Chaudière-Appalaches, mais aussi Portneuf et Charlevoix.

à partir de

39 824$
Autonomie de 274km  
pour la version électrique (EV)

IONIQ  
Électrique 2020

Financement à

0,99% pour 84 mois*

sur tous les modèles IONIQ électrique 2020

+ Obtenez un crédit* de 3 000$ à l’achat, financement et à la location
+ Obtenez un crédit supplémentaire de 500$* à l’achat comptant
+ Obtenez des crédits gouvernementaux totalisant 13 000$*
+ Rien à payer avant 90 jours* (sur toutes les versions)

545, RUE CLEMENCEAU, QUÉBEC, G1C 7B6
418 666-2000 | www.beauporthyundai.com

Photos à titre indicatif. Toutes les marques de commerce sont la propriété de Hyundai Auto Canada Corp. Tapis protecteurs et plein de carburant inclus pour tous les véhicules HYUNDAI. *Tous les détails chez le concessionnaire. 
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« Notre force principale réside dans notre 
grande écoute et dans notre capacité 
d’adresser des mandats hors normes et 
plutôt compliqués en les rendant acces-
sibles et en les vulgarisant. Notre excel-
lente connaissance du marché immobilier 
demeure aussi un atout, en partie grâce à 
notre impressionnant réseau de contacts 
qui met à profit des banquiers, des pro-
moteurs immobiliers, des courtiers, des 
gestionnaires immobiliers et de grands 
entrepreneurs en construction », précise 
Marc Bédard.

Le nerf de la guerre, dans le domaine de 
l’évaluation, ce sont les données. « On 
veut des données fiables, exactes et à 
jour afin de bien les analyser et de pro-
duire une évaluation juste et précise. De 
cette façon, on peut déterminer la valeur 
réelle d’un terrain ou d’un immeuble et 
donner le véritable reflet du marché. »

Accompagner de façon dévouée et pro-
fessionnelle les clients dans leurs projets, 
c’est dans l’ADN de Capital Expertise. 
Avec près de 2 000 mandats réalisés à ce 
jour, et son équipe intergénérationnelle et 
polyvalente, Capital Expertise est ancrée 
dans le monde des services conseils 
immobiliers et de l’évaluation pour les 
décennies à venir.

Mai – Juin 2021 / Sur une lancée  13

Capital Expertise

Sur une lancée





Vous avez mis du temps et des efforts pour constituer votre patrimoine. Pour votre tranquillité d’esprit, des professionnels multidisciplinaires 
allient leurs connaissances et leurs talents afin de vous offrir le meilleur service qui soit. Ils vous éclaireront sur votre situation financière 
actuelle et future tout en simplifiant la gestion de vos avoirs à chaque étape de votre vie. La complémentarité des équipes de Desjardins vous 
permet de bénéficier d’un accompagnement complet et intégré en gestion de patrimoine.

Planification financière
Grâce au Service Signature, notre démarche contribue à vous guider vers l’atteinte de vos objectifs financiers ainsi qu’à améliorer votre situation 
financière et votre patrimoine. Nous analysons rigoureusement votre profil avant de préparer un plan visant l’atteinte de vos objectifs.

Fiscalité
Nous vous aidons à repérer les occasions et vous donnons accès à des conseils afin de satisfaire vos besoins complexes en matière d’impôts, 
de taxes de vente et de succession.

Transfert d’entreprise
Le transfert de votre société requiert du temps, de l’énergie et différentes expertises, qu’il s’agisse d’une vente à un tiers, d’un transfert 
intergénérationnel ou encore d’un rachat. Nous serons là pour vous guider à toutes les étapes de ce processus exigeant.

Services fiduciaires
Nous vous appuyons dans l’administration de votre patrimoine selon vos dernières volontés en cas d’inaptitude ou de décès. Nous pouvons 
également vous aider à liquider une succession.

Votre santé financière nous tient à cœur

Pour plus de conseils en lien avec la gestion de votre patrimoine, contactez votre 
caisse Desjardins ou visitez le desjardins.com/particuliers/gestion-patrimoine.

La société immobilière Imafa 
poursuit ses acquisitions à Lévis

Société immobilière fondée en 1995 par André Fortin, comptable agréé et avocat, Imafa continue d’accentuer sa présence  
sur la Rive-Sud. Il y a quelques semaines, l’entreprise a procédé à l’acquisition d’un bâtiment commercial  

au 4695, rue de Pascaline, dans l’Innoparc à Lévis.

Situé à proximité de  
l’autoroute 20, l’immeuble 
de  24 000 pieds carrés est 
déjà occupé par des entre-

prises innovantes dans le domaine forestier : VAB Solutions, un parte-
naire de longue date d’Imafa, et Timber Technology.

Imafa poursuit donc sa mission de bien servir ses locataires et de 
les accompagner dans le cheminement de leurs projets, et ce, dans  
plusieurs parcs industriels de Lévis.

Imafa est déjà propriétaire et gestionnaire de plus de 354 000 pieds 
carrés d’immeubles industriels et commerciaux situés sur le territoire 
de la ville de Lévis, le long des principaux axes routiers. L’entreprise 
possède également, en plus des espaces de bureaux à louer au  
centre-ville de Lévis et tout près des ponts, plus de deux millions de 

pieds carrés de terrains résidentiels en sol lévisien, en bordure du 
fleuve Saint-Laurent.
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Jean Gagnon - actionnaire, accompagné de Dany Tremblay - directeur général. Absents sur la photo: Francois et Monika Gagnon - actionnaires 

L’entreprise actuelle a été incorporée en 1958 par Joseph Gagnon et 
son fils Jean-Marie. L’entreprise se tourne alors vers une production 
industrielle dans l’injection de plastique, abandonnant du coup le 
plâtre. On débute avec une toute petite presse pour la fabrication des 
lettres pour l’enseignement. 

L’injection et l’impression des figurines a été importante dans les acti-
vités jusque dans les années 1980. Plastiques Gagnon a d’ailleurs déve-
loppé, dans les années 1980, la technologie pour l’impression couleur 
sur les figurines 3D. Plastiques Gagnon a été la première à réussir l’im-
pression sur des figurines 3D.

Histoire 
à succès

Plastiques Gagnon

Plastiques Gagnon, 
une riche histoire dans le moulage  
par injection de pièces plastiques

À Saint-Jean-Port-Joli, une entreprise familiale se démarque depuis plusieurs décennies dans un créneau bien 
particulier, celui de la sous-traitance industrielle de moulage par injection de pièces plastiques. À l’origine,  
le bâtiment servant de meunerie dans le cadre des activités d’élevage de la famille Gagnon au début du 20e siècle est 
converti en atelier d’où sortent entre autres des statues et des bibelots de plâtre.



En 1968, la production est déménagée dans une nouvelle usine, tou-
jours sur le terrain des Gagnon, usine qui connaîtra pas moins de sept 
agrandissements au fil du temps, la dernière étant intervenue en 2020.

Le virage vers la sous-traitance industrielle et l’abandon de la section 
articles promotionnels et imprimerie se sont fais avec l’arrivée de la 
nouvelle génération en 1989. « À ce moment, Plastiques Gagnon s’est 
définitivement tournée vers la sous-traitance industrielle, avec l’arrivée 
de nouveaux clients ayant des besoins spécifiques pour des pièces 
à haut volume et de plus en plus complexes, avec des spécifications 
techniques plus pointues », relate Marie-Hélène Lavoie, directrice 
Administration et Finances.

D’ailleurs, Plastiques Gagnon a opéré dès 1994 à Lawrenceville, près 
de Valcourt, une usine entièrement dédiée à son client BRP. Plastiques 
Gagnon a vendu cette division en 2000 à IPL pour se concentrer dans 
les petits et moyens tonnages. Depuis 2018, la direction de Plastiques 
Gagnon a été confiée à Dany Tremblay, directeur général, par les 
actionnaires de la compagnie.

DES PIÈCES VARIÉES ET DES CLIENTS PARTOUT 
DANS LE MONDE
Spécialiste de la production en petits et moyens tonnages, Plastiques 
Gagnon dispose d’une large clientèle répartie principalement en 
Amérique du Nord, même si ses pièces de plastique voyagent jusqu’en 
Australie.
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Les pièces de plastique produites à Saint-Jean-Port-Joli sont exces-
sivement variées : plus de 1 500 pièces différentes sont moulées par 
Plastiques Gagnon. Les marchés principaux sont celui des véhicules 
récréatifs, notamment les motoneiges, véhicules tout terrain et Spyder 
de BRP et Can-Am, mais aussi ceux de la défense, de la construc-
tion (comme des composantes d’explosifs pour les minières) et de 
l’ameublement.

« Parmi les marchés que nous souhaitons développer, on retrouve sec-
teur de l’automobile. Nous sommes en processus d’obtenir la norme 
IATF 16949, spécifique à l’automobile », indique Dany Tremblay.

Pour des besoins spécifiques, l’entreprise peut réaliser du surmoulage 
(bi-injection), soit un second moulage avec un plastique différent. Sur 
place, l’équipe est aussi en mesure de compléter l’assemblage des 
pièces. 

175 EMPLOIS DANS L’ISLET, 55 À LÉVIS
Le 15 mars dernier, Plastiques Gagnon a procédé à l’acquisition de 
Quéplast Injection de Lévis. « Nous cherchions à acquérir une entre-
prise de moulage de plastique depuis quelques années et cette PME, 
fondée justement en 1997 par des anciens de Plastiques Gagnon, s’est 
avérée une addition de choix. L’entreprise connaissait du succès et 
son achat nous permet d’augmenter notre capacité de production », 
explique le directeur général.

D’ailleurs, celle-ci a pu croître de 50 % dès le départ puisque les nou-
veaux acquéreurs ont su faire preuve de vision. « Nous nous sommes 
préparés à l’avance, de façon à ce que tout soit prêt en mars. Nous 
avons inclus dans notre location un local qui était disponible juste à 
côté afin d’accroître notre plancher de production. En tout, six presses 
à injection, ainsi que tous les équipements périphériques, ont été ins-
tallés en un mois seulement. Le recrutement de personnel et la for-
mation ont été complétés en amont, ce qui fait que nous n’avons pas 

perdu de temps ! »

Et les prochaines années s’annoncent fort 
occupées à Lévis pour Quéplast Injection 
puisqu’un projet d’acquisition de terrain et 
de construction d’une nouvelle usine est déjà 
dans l’air pour 2023. Il est question d’aug-
mentation de la capacité de production, 
mais aussi de plus gros tonnage. D’ailleurs, 
à Saint-Jean-Port-Joli, Plastiques Gagnon a 
acquis récemment une presse de 700 tonnes, 
ce qui lui permettra sous peu de réaliser de 
plus grosses pièces. « Nous analysons aussi 
le potentiel pour l’acquisition d’une presse 
de 1 000 tonnes auprès d’éventuels clients », 
d’ajouter Marie-Hélène Lavoie.

Au total, ce sont 9 millions de dollars qui ont 
été investis dans l’entreprise depuis un peu 
plus de deux ans.
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Étant l’un des plus importants employeurs à Saint-
Jean-Port-Joli, Plastiques Gagnon fait la fierté de la 
région et demeure une preuve tangible de l’implica-
tion de la famille Gagnon qui a toujours démontré 
sa volonté que l’entreprise reste dans la localité et 
participe activement à son économie. 

Mai – Juin 2021 / Histoire à succès  19

Histoire à succès
Plastiques Gagnon



« L’entreprise contribue aussi de manière 
importante à la vie communautaire, 
sociale et culturelle, intervient la direc-
trice Administration et Finances. La 
famille Gagnon est très impliquée dans 
le milieu, notamment par des dons et des 
commandites, mais aussi par des impli-
cations personnelles.  De plus, ils ont aidé 
au fil des années, à titre d’investisseurs, 
mais aussi à titre de mentors, de jeunes 
entrepreneurs à démarrer et développer 
des entreprises chez nous. »

On le sait, le taux de chômage dans 
Chaudière-Appalaches flirte avec les 3 %, 
une situation qui rend difficile le recrute-
ment de travailleurs pour toutes les entre-
prises. « Nous n’y échappons pas. Ça nous 
force à reporter ou refuser des contrats, 
ça constitue un frein à notre développe-
ment », reconnaît Marie-Hélène Lavoie.

Pour pallier cette pénurie, Plastiques 
Gagnon a pu recruter, en février dernier, 
une dizaine de travailleurs étrangers en 
provenance de Madagascar. « Ce sont 
des gens qui s’intègrent admirablement 
bien, en premier lieu parce qu’ils par-
tagent la même langue que nous. Nous 
sommes actuellement en processus pour 
en faire venir sept autres afin de venir 
prêter main-forte. »

Après deux ans, ils pourront demander 
leur permis de travail permanent et faire 
venir leur famille. « Nous avons droit à 
un maximum de travailleurs étrangers de 
10 % de nos effectifs. Ce pourcentage va 
peut-être évoluer dans le futur, qui sait ? »
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Présentement, plusieurs postes sont à pourvoir, tant à Saint-Jean-Port-
Joli que du côté de Lévis. Une vingtaine d’opérateurs, trois électromé-
caniciens ainsi que trois personnes à l’administration, notamment pour 
des tâches reliées aux achats. « Nous offrons de très belles conditions 
de travail, insiste Dany Tremblay. Onze congés fériés, soit trois de plus 
que spécifié par les Normes du travail, quatre congés mobiles, un 
régime de retraite en partie payé par l’employeur, 50 % de l’assurance 
collective défrayée par Plastiques Gagnon et plus encore. »

Le partage des profits est aussi à prendre en compte, puisque l’en-
treprise remet annuellement 10 % de ses profits à ses employés, au 

prorata des heures travaillées par chacun. Cela peut représenter par 
exemple un bonus de 2 000 $ pour un travailleur à plein temps. Sans 
oublier une prime de référencement de 1 000 $ et de nombreuses acti-
vités sociales, qui reprendront une fois la pandémie derrière nous.

INNOVATION, RECHERCHE & DÉVELOPPEMENT 
POUR ALLER PLUS LOIN
Le plus important mouleur de plastique en petit tonnage au Québec 
ne dort pas sur ses lauriers. L’innovation est au cœur des actions de 
Plastiques Gagnon, de concert avec les clients qui présentent des 
demandes de plus en plus pointues et des performances accrues.
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« Chez nous, sept personnes sont affectées à ce département. 
Plusieurs créneaux sont développés en collaboration avec des Instituts 
de recherche, comme celui de l’Université Laval, pour de nouveaux 
marchés et de nouvelles applications. L’offre de bioplastiques à base 
de plantes pour nos clients est un exemple d’innovation », explique  
M. Dany Tremblay.

« Pour chacun de nos clients, nous nous engageons à le guider, adap-
ter la pièce selon ses besoins et spécifications pour une performance 
optimale. À l’aide de différents outils d’analyse, nous développons des 
moules qui répondent aux besoins spécifiques du client », ajoute-t-il.

Le futur, c’est maintenant. Plastiques Gagnon est prêt pour la nouvelle 
génération de produits et pièces de plastique de haute précision réali-
sés avec des moules spécialement conçus. « Nos produits sont recon-
nus pour leur durabilité, tout comme pour leur esthétisme. La finition 
est optimale, il n’y a pas de défauts apparents et on atteint un haut 
degré de qualité, grâce à nos équipements et à l’expertise de notre 
équipe. »

La réputation de mouleur de grande qualité de Plastiques Gagnon 
n’est donc plus à prouver. Le département de contrôle de la qualité est 
costaud, aux dires du directeur général. Huit personnes le composent 
et voient à ce qui tout ce qui sort de l’usine soit conforme à de hauts 
standards de performance.
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L’HISTOIRE À SUCCÈS DE PLASTIQUES GAGNON 

SE POURSUIT DONC À SAINT-JEAN-PORT-JOLI 

ET À LÉVIS ET L’AVENIR S’ANNONCE PALPITANT AVEC

TOUS CES PROJETS DE CONSTRUCTION, 

DE ROBOTISATION ET D’EXPANSION QUI SONT 

SUR LA TABLE À DESSIN.
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Mettez le pied dans  
l’été en prenant soin  
de vos employés !

Offrez à  
votre entreprise  
la fraîcheur d’une 
marque employeur.

• Mettez de l’avant les forces 
   de votre entreprise ;

• Améliorez la mobilisation et    
  la rétention de vos travailleurs ;

• Augmentez votre attractivité ;

• Facilitez votre recrutement ;

• Investissez au bon endroit.

Qu’est-ce qu’un PAE ? 
Le programme d’aide aux employés et 
aux gestionnaires (PAE) est un service 
de prévention mis à la disposition de ces 
derniers afin qu’ils puissent obtenir du 
soutien lors de situations difficiles et de 
défis du quotidien.

Le PAE permet d’avoir accès rapidement 
à des consultations confidentielles avec 
des professionnels multidisciplinaires.

CONTACTEZ-NOUS DÈS MAINTENANT

PBRH | 1 888 781-7274 • www.pbdimensionrh.com Prise en charge 
en moins de  

48 heures

 Services  
confidentiels 

Accès rapide  
et facile

Notre promesse

Développement économique Lévis 
octroie 560 000 $ en aide financière à quatre  

entreprises de la région

Au cours des dernières semaines, Développement économique Lévis (DEL) a soutenu financièrement le projet de démarrage, 
 croissance ou transfert de quatre entreprises de la région, pour un total de 560 000 $ en aide financière. Ainsi, B Krazy Inc., 

SmartMill BD Inc., Peinture Industrielle DJ Inc. et Gouttières Charles Brochu Inc. ont pu bénéficier d’un financement  
de la part de l’organisme.

B Krazy est une nouvelle entreprise 
(division de Les Jeux 1000 pattes inc.) 
dont le mandat est de développer une 

nouvelle gamme de jeux et de modules de jeux, visant principalement une clien-
tèle commerciale de loisirs et résidentielle. DEL est intervenu dans le projet pour 
un montant de 100 000 $ afin de financer l’achat d’un inventaire de base et les 
dépenses de commercialisation pour les premiers mois.

Pour sa part, SmartMill BD est une nouvelle entreprise dont le mandat est la 
conception et la vente d’équipements de production performants destinés à 
l’industrie du bois de sciage. Une aide financière de 200 000 $ a été accordée 
dans le cadre d’un projet de construction pour une nouvelle bâtisse de 20 000 
pieds carrés, située dans le secteur Saint-Nicolas. 

Peinture Industrielle DJ inc. est une entreprise spécialisée dans la peinture cuite 
pour portes, cadrages, fenêtres en acier, produits en PVC et tout genre d’objets 
ou de pièces nécessitant d’être peinturés. Au fil des ans, l’entreprise maintient 
une forte croissance et doit aujourd’hui se relocaliser dans des locaux plus 
grands et mieux aménagés. Une aide financière de 200 000 $ a été accordée 
par DEL dans le cadre d’un projet de construction pour un nouvel immeuble de 
56 000 pieds carrés, située dans le secteur Saint-Nicolas.

Finalement, Gouttières Charles Brochu Inc. est une entreprise spécialisée dans 
la fabrication et l’installation de gouttières résidentielles, commerciales et 
industrielles. Développement économique Lévis est intervenu pour un montant 
de 60 000 $, dans le cadre d’une transaction de relève entrepreneuriale. La 
transaction permet la création de deux emplois et le maintien de dix emplois 
sur le territoire. 
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Martin Lagacé, déjà propriétaire de Cabano Marine à Témiscouata-
sur-le-Lac et à Tracadie (Nouveau-Brunswick), a fait l’acquisition de 
BL Yacht dans le but de compléter l’offre de services actuelle. « Cette 
entreprise, située sur le boulevard Champlain, est réputée depuis 1982 

auprès des passionnés de navigation de plaisance, particulièrement 
les amateurs de voile. Développer le marché de la grande région de 
Québec faisait partie de mes plans depuis plusieurs années et BL Yacht 
représente une véritable institution dans la Vieille Capitale. »

Martin Lagacé, propriétaire 

Publireportage
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Cabano Marine et BL Yacht, 
pour une expérience d’achat distinctive à Québec

Nouvelle administration, bonification des gammes de bateaux et pontons, rénovations majeures, les amateurs  
de navigation de plaisance de la grande région de Québec sont plus que jamais choyés par Cabano Marine et BL Yacht, 
qui proposent maintenant une expérience d’achat des plus personnalisées.



Pour ce faire, la superficie de BL Yacht a été plus que doublée pour 
faire place entre autres à une salle de montre de 5 600 pieds carrés, 
à un espace destiné à la livraison des embarcations, à un atelier de 
réparation ainsi qu’à une aire extérieure couverte pour la réception des 
pièces. »

Martin Lagacé et son équipe d’une vingtaine d’employés privilégient la 
qualité au détriment de la quantité. « Nous n’offrons que des produits, 
pièces et accessoires de grande qualité. Nous ne visons pas le volume, 
nous visons un accompagnement personnalisé de chaque client pour 
bien cerner et satisfaire ses besoins. »

UNE EXPÉRIENCE D’ACHAT UNIQUE 
Stratégiquement située à proximité de la descente de bateaux publique 
de la Ville de Québec, l’entreprise peut proposer à sa clientèle une 
expérience distinctive, directement sur place. « Nous disposons de 
suffisamment d’espace pour livrer et préparer un bateau de 35 pieds, 
tout comme il est possible de le mettre à l’eau pour des tests ou un 
essai. Le fleuve est à nos pieds et c’est un avantage que nous faisons 
profiter à nos précieux clients », d’indiquer le propriétaire.

S’occuper de chacun d’eux, lui accorder du temps, l’accompagner 
dans toutes les facettes et étapes de son achat, telle est la mission 
de BL Yacht. « Nous voulons fidéliser notre clientèle qui désire s’équi-
per convenablement avec ce qui se fait de mieux, notamment pour 

Déterminé à propulser BL Yacht à un niveau supérieur, le nouveau pro-
priétaire a déjà fait procéder à d’importantes rénovations, dont une 
partie ont touché à l’agrandissement du bâtiment. « Nous voulons en 
faire une succursale VIP, un endroit où les passionnés trouveront une 
grande gamme de voiliers, bateaux et pontons haut de gamme dans 
des marques réputées. 

RBQ : 5585-6405-01

225, boulevard Gagnon 
Sainte-Claire
418 883.2372
info@pccif.ca

www.pccif.ca

PLOMBERIE • CHAUFFAGE C.I.F.
RÉSIDENTIEL COMMERCIAL INDUSTRIEL

     info@isolationnf.com 

L’équipe de BL Yacht
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les accessoires et les pièces. BL Yacht, c’est aussi le site Web le plus visité au 
Québec pour les pièces de voiliers, avec plus de 5 000 produits différents offerts 
en ligne sur blyacht.com et en magasin », rappelle Martin Lagacé.

Aux lignes déjà proposées par BL Yacht, telles les voiliers, la nouvelle adminis-
tration a ajouté des gammes de bateaux de wake, de pontons et de zodiacs. En 
grande nouveauté à Québec, le détaillant présente les pontons et embarcations 
de pêche haut de gamme de marque Princecraft, des produits québécois réputés.

« À Québec, nous sommes dépositaire des marques suivantes : Jeanneau, 
Wellcraft, Malibu, Axis, Monterey, ainsi que des bateaux pneumatiques Zodiac, 
Bombard et Quicksilver, de même que les moteurs Yamaha, Mercury et Yanmar. 
Nous couvrons ainsi pratiquement tous les besoins en embarcations de plai-
sance avec les pièces et accessoires pour profiter pleinement des plaisirs de la 
navigation. » 

CABANO MARINE ET BL YACHT, 

LA RÉFÉRENCE DANS LE NAUTISME 

AU QUÉBEC AVEC UNE OFFRE DE PRODUITS 

DIVERSIFIÉE ET UN SERVICE INÉGALÉ. 
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Le Dataparc 
accueillera une entreprise spécialisée en intelligence artificielle 

SmartMill, une entreprise dont le mandat est la conception et la vente d’équipements de production performants destinés  
à l’industrie du bois de sciage, s’installera dans les prochains mois au Dataparc, situé dans le parc industriel Bernières. 

Il s’agit d’un premier bâtiment industriel dédié à l’intel-
ligence artificielle dans le Dataparc, un projet global 
de 5,5 M $ qui bénéficie d’un prêt de 200 000 $ de 
Développement économique Lévis (DEL).

SmartMill est 
une pionnière 
à Lévis dans 

son secteur, soit l’intelligence artificielle appliquée au 
secteur manufacturier. Son implantation, à proximité du 
futur centre de codéveloppement en intelligence artifi-
cielle appliquée, devrait créer un effet d’entraînement 
pour l’attraction d’autres joueurs technologiques dans 
cette zone d’innovation. L’entreprise pourra également 
collaborer directement à la réalisation de projets de 
recherche en robotique avancée qui seront menés par le 
Centre de robotique et de vision industrielles. 

« C’est avec joie que nous accueillons l’installation de 
SmartMill dans le Dataparc. SmartMill est une entreprise 
spécialisée en foresterie qui mise sur l’intelligence arti-
ficielle pour automatiser les systèmes de transformation 
du bois. C’est exactement le type de projets novateurs 
que nous voulons attirer dans notre ville », a déclaré le 
maire de Lévis, Gilles Lehouillier.

« Nous sommes extrêmement fiers d’être la première 
entreprise à s’établir dans le Dataparc de la Ville de Lévis. 
Cette étape constituera un tremplin pour notre entreprise 
de savoir technologique. La création du Dataparc permet 
à la Ville de Lévis d’affirmer son leadership et son audace 
pour supporter et développer les entreprises technolo-
giques innovantes. Avec cet investissement, nous recon-
naissons tout le potentiel contenu dans la présence 
de main-d’œuvre qualifiée et de partenaires d’affaires 
compétents de la région lévisienne pour le dévelop-
pement de notre entreprise. », a conclu le président de 
SmartMill, Jean Bérubé.

Le début des opérations est prévu en octobre 2021, si 
l’échéancier du projet est respecté. 
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Samuel et Steve Beaumont, fils et père
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Excavation 
Steve Beaumont,
une équipe sur laquelle  
on peut se fier!

En 2005, à Saint-Gilles, dans Lotbinière, Steve Beaumont  
se lance en affaires sous le nom d’Excavation Steve Beaumont. 
Dès le départ, l’entreprise se spécialise dans tout ce qui touche 
les travaux concernant les fosses septiques, tant et si bien qu’elle 
figure maintenant parmi les plus importants installateurs en  
la matière au Québec. 

418 559-5523
excavationstevebeaumont.net



Excavation Steve Beaumont est à l’œuvre dans le triangle formé par 
les municipalités de Beaumont à l’est, Sainte-Croix à l’ouest et Sainte-
Marie plus au sud. En période hivernale, la compagnie assure le dénei-
gement municipal à Lévis. Les effectifs passent alors de cinq à une 
dizaine d’employés.

Les forces de l’entreprise résident principalement dans l’efficacité de 
l’équipe et dans la qualité d’exécution de travaux. « Nous réalisons 
en moyenne une centaine d’installations septiques par année, nous 
savons ce que ça prend pour bien les réussir sans massacrer le terrain, 
illustre Steve Beaumont. En plus de 15 ans, tous les cas, toutes les 
particularités, nous les avons rencontrés. Quel que soit le défi, terrain 

en bord de rivière, en forte pente ou autres, notre équipe est qualifiée 
pour vous installer le bon système ! »

Prix sans surprise, soumission gratuite juste sans extra, la réputation 
d’excellence d’Excavation Steve Beaumont n’est plus à faire. « Chaque 
projet d’installation septique est différent et mérite qu’on s’y attarde 
pour proposer ce qui sera le plus efficace selon les plans et rapports 
des technologues ou des ingénieurs. 

Depuis plusieurs années, les systèmes septiques ont évolué, sont plus 
compacts et doivent par conséquent être installés par des experts qui 
connaissent bien leur métier. »
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UNE INSTALLATION SEPTIQUE ADÉQUATE,  
UN GAGE DE BIEN-ÊTRE AU QUOTIDIEN
Il faut avoir été aux prises une fois dans sa vie avec une fosse septique 
défectueuse ou inadéquate pour comprendre toute l’importance et la 
valeur d’une telle installation.

Alors que les techniques évoluent et que les exigences environne-
mentales sont de plus en plus strictes, votre projet mérite toute l’at-
tention d’une équipe professionnelle comme celle d’Excavation Steve 
Beaumont pour l’installation, l’entretien et même la réparation de votre 
fosse septique.

Dans le cadre d’une construction neuve ou pour se conformer aux 
normes et règlements en vigueur dans sa municipalité, faire appel à 
Excavation Steve Beaumont, c’est s’assurer d’un service offert par des 
professionnels d’expérience, qualifiés RBQ et membres de l’APCHQ.

L’ENTREPRISE DE SAINT-GILLES INSTALLE

ET ENTRETIENT LES SYSTÈMES ÉCOFLO®, 

ENVIRO SEPTICMD, BIONESTMC

 ET HYDRO-KINETIC®. 
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Tiki Québec 
propose des bars flottants

Depuis mars dernier, Dany Rodrigue conçoit et fabrique à Lévis des bars flottants, jumelant sa passion pour les voyages dans  
le sud et son amour de la mer dans une aventure entrepreneuriale hors du commun. 

« En 2020, juste avant le début de la pandémie, je suis tombé sur un 
tiki bar flottant à Tampa et c’est à ce moment que le déclic est sur-
venu, explique-t-il. Cette même pandémie qui s’est éternisée a aussi eu 
raison de mon emploi de consultant en biométhanisation pour lequel 
j’ai été mis à pied de façon temporaire. J’ai donc décidé de me lancer 
avec Tiki Québec. »

L’entrepreneur a d’abord voulu adapter le produit à la réalité québé-
coise. « Le bar que j’ai pu voir aux États-Unis pesait 5 200 livres et 
avait été mis à l’eau par une grue. Au Québec, comme nos plans d’eau 
gèlent, il fallait le concevoir beaucoup moins lourd pour le sortir faci-
lement l’automne venu. » Le prototype réalisé par Tiki Québec affiche 
donc 1 000 livres grâce entre autres à l’utilisation du bambou et de 
l’aluminium.

Présentement, un deuxième bar flottant a été fabriqué par Dany 
Rodrigue. « Il a été peaufiné et est en voie d’être homologué comme 
Transports Canada, comme pour un ponton, par exemple. » Le produit 

peut être motorisé (moteur électrique d’une poussée de 80 livres) ou 
non et peut accommoder 14 personnes à son bord. 

Chaque bar flottant, conçu sur mesure selon l’usage et les besoins du 
client, nécessite un mois de préparation et fabrication. D’une forme 
octogonale, il se 
détaille à compter 
de 18 000 dollars. 

Déjà, Dany Rodrigue 
observe un engoue-
ment pour son pro-
duit. « Les appels 
téléphoniques et les 
courriels affluent, 
les gens ont de l’in-
térêt », conclut-il.
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Frédéric Corriveau, fondateur
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Groupe Corriveau 
se charge de tous vos projets en électricité,  
plomberie et chauffage

Depuis quelques années, un nom s’impose de plus en plus dans la région pour tous vos besoins en électricité,  
plomberie et chauffage de type commercial : Groupe Corriveau. Fondée en 2008 à Montmagny par Frédéric Corriveau, 
l’entreprise a fait sa marque et dessert maintenant, en plus de la Côte-du-Sud, Québec et sa rive-sud.



Wolseley Canada est le premier 
distributeur en gros de produits de 

plomberie et de CVAC/R, d’aqueduc et 
du secteur industriel au pays. 

Thermopompes
sans conduit de ventilation,

Série OTP

« Électricien de métier, je me suis lancé en affaires avec beaucoup de 
motivation et d’ambition. Devenir entrepreneur autonome m’allumait et 
je carbure toujours autant aux défis, même treize ans plus tard », lance 
d’entrée de jeu Frédéric Corriveau. 

Depuis les tout débuts de l’entreprise, expansion et diversification sont 
au rendez vous. « Après trois années comme entrepreneur électricien, 
j’ai décidé d’ouvrir une division en plomberie-chauffage. Les deux enti-
tés formaient alors Groupe Corriveau. Les clients avaient donc accès 

sous un même toit à plusieurs services distincts mais complémen-
taires. En composant un seul numéro, on a accès à quatre services ! », 
précise-t-il.

Mais pour l’homme d’affaires, les choses ne devaient pas en rester là. Il 
a par la suite démarré les opérations de KGC Télécom et Sécurité, une 
troisième entreprise spécialisée dans les systèmes d’alarme, les camé-
ras de surveillance ainsi que dans les accès sécurisés et le câblage 
réseau et téléphonique. 
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DES SERVICES APPRÉCIÉS PAR UNE  
CLIENTÈLE COMMERCIALE
Le nombre et l’ampleur des projets réalisés par Groupe Corriveau ont 
sensiblement augmenté au fil du temps et la raison en est simple : 
« Nous avons commencé comme entreprise plutôt locale pour des 
clients surtout résidentiels. Par la suite, nous nous sommes diversifiés 
et avons étendu nos services à des clients commerciaux et institution-
nels, et ce, de La Pocatière à Lévis en passant bien sûr par les régions 
de L’Islet, Montmagny et Bellechasse, sans oublier la ville de Québec. »

Bien que le siège social et décisionnel demeure à Montmagny, l’en-
treprise augmente donc sa présence dans la Capitale nationale et 
ses banlieues. À preuve, des travaux d’électricité, plomberie et chauf-
fage pour multi logements à Québec (Plus de 150 logements sur deux 
immeubles), pour la nouvelle école de Scott, une nouvelle polyvalente 
à Saint-Nicolas, et un institut de recherche à 
Lévis ne sont que quelques-uns des projets 
qui garnissent leurs carnets de commandes 
pour cette année. 

« En plus de nos équipes locales, nous 
déployons des travailleurs qui sont basés à 
Québec, ce qui nous rend plus flexibles et 
compétitifs. Cette formule n’est pas étrangère 
au succès que nous connaissons », explique 
Frédéric Corriveau.

Les services en électricité offerts par Groupe 
Corriveau sont reliés à l’éclairage, au chauf-
fage électrique, à l’inspection et bien sûr à 
toute construction neuve ou rénovation. 

« Vous pouvez aussi nous contacter pour l’en-
tretien complet des systèmes électriques, et 
tous vos besoins généraux en électricité. »

Du côté de la plomberie, l’inspection par 
caméra, le débouchage de conduits ainsi que 
l’installation et la réparation ont fait la marque 
de commerce de la PME. Il est aussi possible 

de faire appel à l’équipe pour l’acquisition, l’installation et la réparation 
de chauffe-eau, tout comme de matériel et d’accessoires de plomberie. 

Groupe Corriveau, c’est également l’installation de planchers chauf-
fants, le chauffage à l’eau et l’inspection de systèmes de chauffage, 
pour un plus grand confort.

« Fait intéressant, notre licence d’entrepreneur général nous permet 
de vous aider à gérer tous les aspects de votre projet de construc-
tion, allant de la conceptualisation à la livraison clé en main. C’est un 
avantage additionnel de travailler avec nous », d’indiquer Frédéric 
Corriveau.
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SAVOIR BIEN S’ENTOURER POUR RÉUSSIR
« Je suis un gars d’équipe, J’ai toujours préféré les sports collectifs aux disciplines indi-
viduelles. J’applique la même philosophie à mes entreprises. J’aime faire équipe avec 
les entrepreneurs généraux tout comme avec les employés. Je considère que je suis 
bien épaulé et que faire grandir et prospérer une entreprise, on ne fait pas ça tout 
seul. Je me considère comme un homme-orchestre qui chapeaute les opérations et qui 
donne un coup de main quand et où c’est nécessaire. »
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Félicitations à MDM publicité pour votre 25 e anniversaire!

Fort d’une équipe qui varie de 30 à 40 employés selon les 
saisons et le carnet de commandes, Groupe Corriveau est 
très bien outillé pour la croissance. L’équipe comprend deux 
estimateurs et gérants de projets en plomberie et chauffage, 
et deux autres en électricité. L’expertise de chaque travail-
leur est mise à profit dans un style de gestion d’inspiration 
familiale. « Nous formons une seule et même grande famille, 
c’est la clé de notre succès. »

ET CETTE FAMILLE FAIT 

DU SERVICE-CLIENT UNE PRIORITÉ 

DE TOUS LES INSTANTS. « NOUS SOMMES 

RECONNUS POUR NOTRE PROFESSIONNALISME 

DANS CHACUNE DE NOS SPÉCIALITÉS, MAIS 

NOUS SOMMES AUSSI RÉPUTÉS POUR 

NOTRE APPROCHE COLLABORATIVE ET 

LA MISE EN COMMUN DE NOS EFFORTS POUR 

RELEVER LES DÉFIS. C’EST CE QUI NOUS 

DISTINGUE CHEZ GROUPE CORRIVEAU », 

CONCLUT FRÉDÉRIC CORRIVEAU.
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VICE-PRÉSIDENTE EXÉCUTIVE  
ET DIRECTRICE GÉNÉRALE

CHAMBRE DE COMMERCE DE LÉVIS

Marie-Josée Morency

Le tunnel Québec-Lévis, 
un levier de développement économique

Depuis déjà plusieurs décennies, la construction d’un troisième lien autoroutier dans l’axe Québec-Lévis 
est une idée bien présente dans le milieu socio-économique lévisien. Depuis 2014, la Chambre de commerce de Lévis  
a d’ailleurs ramené cette idée à l’avant-plan afin de contrer notamment la problématique de la congestion routière,  
un phénomène qui s’est amplifié au cours des dernières années.

En plus d’enlever de la pression sur les ponts Pierre-Laporte et de 
Québec, qui ont atteint leur capacité maximale en heure de pointe 
depuis 2011, un troisième lien permettrait une plus grande mobilité de 
la main-d’œuvre à l’échelle régionale et favoriserait par le fait même 
l’attraction et la rétention des talents pour les entreprises de Lévis et 
de l’ensemble de la région de la Chaudière-Appalaches.

Le projet du Réseau express de la Capitale présenté par le gouver-
nement du Québec concilie les intérêts de tous et chacun et répond 
aux aspirations et aux défis de notre grande région. Le tunnel Québec-
Lévis qui se veut l’élément central de ce grand projet de mobilité aura 
un impact majeur sur notre économie régionale dès le début de sa 
construction, au moment de son ouverture et durant les 100 prochaines 
années à venir. Pour le milieu économique lévisien, mais également 
ceux des régions avoisinantes autant sur la rive nord que la rive sud, le 
tunnel Québec-Lévis est bien plus qu’une infrastructure routière, c’est 
une vision de développement économique à moyen et long terme et un 
levier incomparable afin de poursuivre notre croissance.

Dans une lettre ouverte cosignée par près de 170 intervenants du 
milieu économique de la grande région de Québec et de Lévis, nous 
demandons au gouvernement du Québec de maximiser les retombées 
économiques autour de ce grand projet en s’appuyant sur l’expertise 
et l’innovation des entreprises et des organisations présentes sur notre 
territoire. Le recours aux entreprises locales et régionales pourra assu-
rément contribuer à développer et à conserver les expertises au sein 
de notre milieu entrepreneurial et pourra également avoir un effet posi-
tif sur le contrôle des coûts. 

Du côté de la CCL, nous sommes soulagés et fiers qu’après avoir mis de 
l’avant le projet de troisième lien depuis plusieurs années déjà, celui-ci 
fasse maintenant l’objet d’un engagement ferme de la part du gouver-
nement du Québec et qu’il puisse se réaliser au cours des prochaines 
années au bénéfice de notre économie régionale. Maintenant que la 
décision est prise, nous croyons fermement que le temps est venu 
de tous se mobiliser derrière ce projet afin de favoriser sa réalisation 
le plus rapidement possible. Nous souhaitons que les communautés 

d’affaires de la Chaudière-Appalaches et de la Capitale-Nationale 
fassent entendre leurs voix en faveur de ce projet rassembleur, porteur 
et bénéfique pour notre grande région.
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David Laflamme - propriétaire, accompagné de sa conjointe Danielle Huot

F I E R  PA R T E N A I R E  D E

DÉVELOPPEMENT IMMOBILIER
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Un A&W 
au Complexe Santé Taniata à temps pour l’été

L’engouement se fait déjà sentir en prévision de l’ouverture du tout nouveau A&W de Saint-Jean-Chrysostome,  
à même le site du Complexe Santé Taniata. Récemment construit, le spécialiste du burger accueillera  
ses premiers clients au courant de l’été.



Les franchisés Yan Boudreau et David Laflamme souhaitaient surfer 
sur la vague du concept A&W qui a le vent dans les voiles, avec plu-
sieurs possibilités de développement ces dernières années. Monsieur 
Boudreau est le président du Groupe Medway, propriétaire de la 
bâtisse, et monsieur Laflamme, ainsi que sa conjointe Danielle Huot, 
en assureront la gestion et le démarrage. 

« MA CONJOINTE ET MOI SOMMES TOUS LES DEUX

ISSUS DU DOMAINE DE L’ALIMENTATION. 

LE PROJET D’OUVRIR UN PREMIER A&W ÉTAIT 

DANS L’AIR DEPUIS QUELQUE TEMPS. C’EST 

UNE MARQUE DE CONFIANCE, UNE FRANCHISE 

AVEC UNE TRÈS BONNE RÉPUTATION », 

SOULIGNAIT DAVID LAFLAMME. 

Déjà récemment, un week-end d’embauche a démontré un grand  
intérêt, alors qu’une quarantaine de personnes se sont montrées  
intéressées à y travailler, particulièrement à temps partiel. Ainsi, des 
postes de jour à temps plein et éventuellement de nuit, sont à combler.

UNE ENTREPRISE ÉCORESPONSABLE QUI REGARDE 
VERS L’AVANT
Spécialisés dans les burgers faits de viande de qualité, A&W est 
une entreprise novatrice, qui devance les bonnes pratiques dans le 
domaine. « A&W fait de vrais bons burgers, mais va encore plus loin. 

Les emballages sont compostables, les implications dans la  
communauté sont nombreuses, les ingrédients sont de premier  
choix et on agit en précurseur : on n’a qu’à penser à l’introduction du 
Beyond Meat il y a quelque temps », indiquait le propriétaire-franchisé 
David Laflamme. 

L’ouverture du tout nou-
veau A&W permet de créer 
une quarantaine d’emplois. 
Les franchisés s’attendent 
à une clientèle très variée, 
que ce soit les jeunes 
familles, les retraités ou 
quiconque est adepte du 
menu A&W ou souhaite le 
découvrir. 

Ce nouveau défi pour Yan 
Boudreau, David Laflamme 
et sa conjointe Danielle 
Huot est le premier d’un 
plan de développement 
qui prévoit l’ouverture 
d’autres A&W au courant 
des prochaines années. 

     info@isolationnf.com 
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Alain Bourassa 
président

T  418 887-6542
C  418 933-6542

fondation.a.bourassa@globetrotter.net

10, 1er Rang Est
Saint-Gervais Qc
G0R 3C0 
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Tommy Clavet - propriétaire, Lydia Bernier - contrôleure du groupe et Dave Clavet - propriétaire

La polyvalence : 
l’outil à succès des frères Clavet

L’histoire d’entrepreneuriat des frères Tommy et Dave Clavet de Montmagny a de quoi impressionner.  
Depuis plus de 20 ans, ils cumulent les acquisitions et les expansions, carburant au développement  
de leur communauté.
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Félicitations à MDM publicité pour votre 25 e anniversaire!

Tommy a commencé à travailler en usinage seul, dans le garage de 
ses parents. Il s’est adjoint les services de son frère Dave et ils ont 
démarré ensemble Usinage TLC, avant d’acquérir l’entreprise de leur 
grand-père Alphonse Lamonde, entrepreneur en plomberie-chauffage.

Quelques années plus tard, en 2014, Construction R. Paradis les a 
approchés, à l’aube de la retraite, pour leur offrir de lui succéder. Ils ont 
donc procédé à l’acquisition de l’entrepreneur général, ajoutant une 
autre corde à leur arc.

L’an dernier, ils sont devenus propriétaires de REM (Réparations élec-
triques Montmagny), des partenaires de longues années. À travers 
toutes leurs acquisitions dans le domaine de la construction, ils ont 
aussi fait grandir Groupe TD, propriétaire de bâtisses, dont 24 loge-
ments résidentiels et des bâtisses commerciales et résidentielles à 
Montmagny.

Menés par leurs ambitions, les frères Clavet carburent aux dévelop-
pements et entendent poursuivre l’expansion de leurs entreprises au 
courant des prochaines années. 

Antoine Leclerc
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UNE CLIENTÈLE VARIÉE ET FIDÈLE
Propriétaires de plusieurs divisions et entreprises dans le domaine de la construc-
tion, Tommy et Dave Clavet sont bien connus pour leur capacité à mener à bien et 
développer des projets partout sur la Côte-du-Sud. Leurs entreprises permettent 
d’ailleurs de faire travailler près d’une quarantaine de personnes, qui ont à cœur 
de bien représenter Groupe TD et ses divisions et autres entreprises.

Ces deux hommes d’affaires sont très reconnaissants et remercient chacun des 
membres des entreprises concernées pour leur excellent travail. La réussite 
de chacune d’elles est basée en grande partie sur la coopération et le travail 
d’équipe des employés.

Partout dans la région, ils desservent les propriétaires d’érablières, les com-
merces, les agriculteurs, le domaine institutionnel, sans oublier la clientèle rési-
dentielle. Ils se déplacent un partout au Québec et ont l’avantage de pouvoir 
proposer des clefs en main, grâce aux nombreuses ressources dont ils disposent.

DES ENTREPRISES À L’AVANT-GARDE
Les entreprises du Groupe TD sont complémentaires et renommées dans le 
milieu. L’équipe fiable et dynamique d’Usinage TLC est là pour vous aider dans 
vos projets de conception, fabrication et soudure. On y propose l’usinage de 
pièces uniques, la conception de pièces et de machines, l’usinage de pièces en 
série, ainsi que la réparation. Pour vos travaux de soudure, pliage et assemblage, 
Usinage TLC cumule de nombreuses années d’expérience. 

Constructions R. Paradis, pour sa part, mène vos projets de 
construction, rénovation et agrandissement. Que ce soit pour 
des bâtiments industriels, agricoles, commerciaux, résiden-
tiels ou institutionnels, on y fait la gestion de vos projets de 
A à Z. 

Alphonse Lamonde, entrepreneur général en plomberie de 
chauffage est spécialisé justement en systèmes de chauffage. 
Récemment, les équipes de l’entreprise ont travaillé sur plu-
sieurs contrats institutionnels, surtout des écoles. Un service 
de réparation 24 heures 7 jours est aussi offert. 

François Marois

Mathieu blanchet et Mickael Marois
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Finalement, depuis exactement un 
an maintenant, le groupe fait fleurir 
Réparations électriques Montmagny, 
avec une équipe de spécialistes formés et  
expérimentés dans la réparation de 
moteurs. REM est un fournisseur  
important dans les pièces d’équipement 
industriel. 

DES PROJETS AMBITIEUX  
À VENIR
Tommy et Dave Clavet ont constam-
ment des projets en tête pour lesquels 
ils prennent les moyens pour les voir se 
réaliser. 

Ainsi, ils cumulent les acquisitions avanta-
geuses pour l’avancée de leurs entreprises 
et les employés s’y rattachant, mais ils pré-
voient aussi continuer de se renouveler. 

Il y quelques années, les frères Clavet ont 
acquis le terrain situé au 12, rue Sainte-
Brigitte, où était anciennement situé le 
garage Paul E. Bélanger. 

Cette acquisition a été réalisée afin de 
mettre sur pied leur prochain projet qui est 
de bâtir une tour à logements de 36 appar-
tements sur six étages avec stationnement 
intérieur au centre-ville de Montmagny, 
qui portera le nom de Complexe Bélanger. 
À l’étape embryonnaire en 2018, cette idée 
a fait son chemin dans la région, démon-
trant qu’il y a un besoin réel.

François Marois

Mathieu Blanchet
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Les Œufs Lapierre Inc. 
investit 3,5 M$ à Saint-Gervais

Les Œufs Lapierre Inc. de Saint-Gervais, dans Bellechasse, a entamé ce printemps d’importants travaux visant à construire  
un nouveau poulailler. L’investissement majeur permettra à l’entreprise avicole de cinquième génération d’augmenter  

sa productivité. 

Ainsi, une fois les travaux terminés d’ici la fin de l’année, 
ce sont plus de 45 000 poules qui pondront plus de 77 
000 œufs dans un bâtiment de 15 600 pieds carrés avec 
une sensibilité pour le bien-être animal, notamment avec 
l’installation de systèmes d’échangeurs d’air.

Fondée il y a plus de cinquante ans, Les Œufs Lapierre 
Inc. est devenue l’une des entreprises avicoles les 
plus importantes non seulement dans la MRC de 
Bellechasse, mais aussi dans la région administrative 
Chaudière-Appalaches.

Résilients, les propriétaires n’ont jamais baissé les bras, 
même après que les installations aient été rasées par 
deux incendies, en 2002 et 2004.
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Caroline Guillemette, adjointe à la direction et aux chargés de projet - Sophie Demers, adjointe administration - Sylvain Marcoux,  
propriétaire / président, Josée Larochelle - directrice générale et Annie Berthiaume, estimatrice / chargée de projet.
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Les Constructions S. Marcoux Inc.

Les Constructions 
S. Marcoux Inc., 
complice de vos projets de construction et rénovation

Si vous recherchez un entrepreneur en construction fiable sur la Rive-Sud, Les Constructions S. Marcoux Inc.  
constitue une sérieuse option à envisager. L’entreprise fait sa marque depuis maintenant près de quinze ans,  
tant pour les travaux de construction que de rénovation.



En 2007, dans la municipalité de Saint-Gilles, dans Lotbinière, Sylvain 
Marcoux lance les opérations de son entreprise après avoir complété 
sa formation de 450 heures à Saint-Romuald. Se lancer en affaires 
était tout naturel pour cet homme qui ne compte pas les heures.

« Les premières années, je 
faisais des travaux de réno-
vations et principalement  
l’installation de portes et 
fenêtres, tant les soirs que les 
fins de semaine. En fait, lors 
des cinq premières années 
d’existence des Constructions 
S. Marcoux Inc., je travaillais 
sept jours sur sept ! », indique 
l’entrepreneur.

Dès le départ, il est amené à 
travailler sur différents chan-
tiers répartis un peu par-
tout dans la grande région 
de Québec. Au bout d’un 

an, des renforts sont nécessaires et il procède à l’embauche d’un  
premier employé. Très mobile, l’équipe effectue les travaux de 
Lotbinière à Québec, Neuville, Montmagny, Thetford-Mines et même 
l’Île d’Orléans.
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« Nous obtenons aussi beaucoup de mandats de construction et de 
rénovation ici, dans Lotbinière. Les gens du coin nous font confiance 
depuis les tout débuts. »

LES SERVICES S’ADRESSENT AUTANT À UNE 
CLIENTÈLE COMMERCIALE QUE RÉSIDENTIELLE
Chez Les Constructions S. Marcoux Inc., la parité parfaite est atteinte 
entre les contrats de nature résidentielle et ceux de type commercial. 
Cet équilibre permet à la PME de diversifier son offre et la nature des 
mandats réalisés. Les employés profitent eux aussi de cette variété qui 
élimine le côté routinier du travail.

L’équipe est à l’œuvre dans le cadre d’une construction neuve ou de 
travaux de rénovation. « Il arrive aussi à l’occasion que nous construi-
sions pour des clients du domaine agricole », précise Sylvain Marcoux.

Au fil des années, l’entrepreneur et ses employés ont eu la chance 
d’accompagner plusieurs clients commerciaux fidèles qui se déve-
loppent et grandissent. « Il n’est pas rare qu’ils nous contactent pour 
un agrandissement ou même pour une nouvelle construction. Ils nous 
connaissent et savent de quoi nous sommes capables. »
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Depuis quelque temps, Les Constructions S. Marcoux Inc. met en vente 
des résidences unifamiliales et jumelés qu’elle construit dans le cadre 
du développement d’une nouvelle rue ou du prolongement d’une artère 
existante. C’est notamment le cas à Saint-Gilles et à Saint-Apollinaire. 

Des immeubles de 4 et 6 logements sont aussi construits et les unités 
ainsi proposées trouvent rapidement preneurs. « Au bout d’un mois, 
c’est habituellement déjà réservé. Nous travaillons aussi avec d’autres 
promoteurs qui développent de nouveaux quartiers.

Nous faisons l’acquisition d’un certain nombre de terrains et nous 
construisons par la suite. C’est une formule très intéressante et ça 
répond à un besoin », explique le propriétaire.

UNE ÉQUIPE DÉDIÉE AU SUCCÈS DE VOS PROJETS
Les Constructions S. Marcoux Inc., c’est le travail acharné d’une équipe 
comptant une vingtaine d’employés. « Nos clients peuvent comp-
ter sur une équipe jeune et dynamique, plusieurs d’entre eux étant 
âgés entre 25 et 35 ans. Un membre de l’équipe a 62 ans, c’est notre 
doyen. Plusieurs de nos employés sont à notre emploi depuis plusieurs 
années », souligne Sylvain Marcoux pour bien faire ressortir la stabilité  
des effectifs.

Présentement, dans un monde idéal, l’entreprise aurait besoin de 
cinq charpentiers-menuisiers de plus pour combler son équipe. « La 
demande est là, le carnet de commandes se remplit très rapidement et 
nous recherchons du monde pour nous prêter main-forte. Nous avons 
une belle dynamique de travail, l’ambiance est à la camaraderie et à 
l’entraide. »
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QUAND LES MESURES SANITAIRES 

SERONT COMPLÈTEMENT 

LEVÉES, SYLVAIN MARCOUX COMPTE 

REPRENDRE LES ACTIVITÉS SOCIALES 

DESTINÉES À SES TRAVAILLEURS : 

PARTYS POUR SOULIGNER LES VACANCES,

 LES FÊTES, LE TEMPS DES 

SUCRES, TOURNOIS DE BALLE ET 

DE HOCKEY, ET PLUS. 
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PLUSIEURS RÉALISATIONS TÉMOIGNENT 
DE L’EXPERTISE DE TOUTE L’ÉQUIPE
Partout sur le territoire de la grande région de Québec, 
Les Constructions S. Marcoux Inc. laisse ses traces. La 
variété des chantiers livrés étonne et impressionne. 

Meunerie Soucy de Sainte-Croix (bureau de vente et deux 
grands entrepôts), Les Services LED Électrique de Lévis 
(Siège social), Fenêtres Élite de Saint-Gilles (reconstruc-
tion de l’usine et des bureaux sur deux étages) et Bernier 
Sport de Laurier Station (agrandissement en cours de 
l’atelier de mécanique et du magasin au grand complet) 
constituent une belle vitrine du savoir-faire de l’équipe.

52  Vitalité économique Secteur Nord de Chaudière-Appalaches Ville de Lévis | MRC de Lotbinière | Bellechasse | Montmagny | L'Islet

Publireportage
Les Constructions S. Marcoux Inc.



Mai – Juin 2021 / Publireportage  53

Publireportage
Les Constructions S. Marcoux Inc.



Toutes ces réalisations, qu’elles soient de nature résidentielle ou com-
merciale, ont un point en commun : de très grands critères de qualité, 
puisque Sylvain Marcoux demeure très pointilleux sur ce point. « Nous 
n’utilisons que des matériaux de première qualité pour une durabilité 
accrue et un fini parfait. Nous n’hésitons pas à recommencer un coin 
qui n’est pas à notre goût. En fait, nous construisons comme si c’était 
pour nous. Les clients l’apprécient et ce genre de commentaire revient 
souvent. » 

Prévoyant, l’entrepreneur n’hésite pas à se procurer les matériaux et 
à les stocker avant la mise en branle d’un chantier pour respecter la 
soumission signée par le client, sans mauvaise surprise au niveau des 
coûts. D’ailleurs, l’entreprise est en voie d’acquérir un terrain adjacent à 
ses installations pour augmenter sa capacité d’entreposage.
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Faits saillants

SIÈGE SOCIAL :

Saint-Gilles,  
Lotbinière

ANNÉE  
DE FONDATION :

2007

EFFECTIFS :

20 employés

SERVICES  
OFFERTS :

Construction et  
rénovation 
(commercial, résidentiel 
et agricole)

L’entreprise de Saint-Gilles obtient depuis quelques années la cote 
AA de la GCR (Garantie Construction Résidentielle) - la plus élevée 
- Les cotes de GCR touchent les deux aspects suivants : Qualité de  
construction, aspect financier et surtout l’aspect satisfaction client, 
ce qui représente à la fois la qualité du travail rendu après inspec-
tion et la rigueur dans l’aspect financier et dans la gestion interne. 
Les Constructions S. Marcoux Inc. est aussi membre de l’APCHQ. « La 
santé et la sécurité au travail demeurent des incontournables et sont 
bien gérées sur chacun de nos chantiers. Nous sommes classés Élite 
par la Mutuelle de prévention CNESST et notre taux d’accidents de 
travail est très bas », conclut Sylvain Marcoux.

CHOISIR LE BON ENTREPRENEUR 

FAIT TOUTE LA DIFFÉRENCE 

DANS LA RÉALISATION D’UN PROJET 

DE CONSTRUCTION OU DE RÉNOVATION.

EN OPTANT POUR LES CONSTRUCTIONS 

S. MARCOUX INC., ON OPTE POUR 

LA QUALITÉ AVANT TOUT !

Les Constructions S. Marcoux Inc.
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Olivier Angers, propriétaire
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La PME lévisienne a été fondée par le grand-
père et l’oncle du propriétaire actuel, soit 
Antonio et Michel Angers. « Mon père Jean 
est arrivé dans l’entreprise dans les années 
80 et pour ma part, je suis actif depuis une 
quinzaine d’années dans l’entreprise, d’abord 
à temps partiel puis de façon permanente par 
la suite », explique Olivier Angers. 

Devenu propriétaire unique en 2014, ce der-
nier se souvient avoir été à ses cours avec 

le camion de l’entreprise afin d’effectuer ses 
livraisons une fois la journée scolaire termi-
née. Le changement de nom et le déploie-
ment d’une nouvelle image corporative sont 
intervenus en mars 2019, pour mieux refléter 
la nouvelle réalité. 

« Oui, on vend et installe encore du tapis, 
notamment dans des corridors d’édifices à 
logements, mais Planchers Mur à Mur, c’est 
beaucoup plus que cela », mentionne Olivier 

Angers, soutenu dans l’aventure entrepreneu-
riale par sa conjointe Mélanie, vice-présidente 
et en charge notamment du volet marketing.

L’entreprise dessert maintenant une clientèle 
commerciale à 80 %. « À mon arrivée à la tête 
de la compagnie, j’ai voulu développer davan-
tage ce créneau, y flairant un énorme poten-
tiel. J’ai voulu imprégner Planchers Mur à Mur 
de mes couleurs et orienter les opérations 
vers cette clientèle précise. »

Planchers Mur à Mur,
 vos experts en couvre-plancher à Lévis

Depuis 1974, la famille Angers se démarque sur la Rive-Sud en raison de son professionnalisme  
et de la qualité des produits et des services rendus. Du retrait du revêtement actuel jusqu’à la pose  
de nouveaux couvre-planchers, Planchers Mur à Mur, anciennement Tapis St-Romuald, vous assure  
d’un travail bien fait et d’un service irréprochable.



ST-JOSEPH.CO418 929-5388

Merci ! 
Planchers Mur à Mur a toujours été pour notre 
équipe de designers d’intérieur commercial, 
un partenaire fiable et professionnel.

Des gens de confiance, qui nous aident à réaliser nos 
petits miracles, c’est sacré!

5986 rue St-Laurent, Lévis, QC, G6V 3P4
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À 36 ans, l’entrepreneur est bien en selle et 
désire avant tout conserver la dimension 
humaine qui a fait la réputation de la PME. 
Il apprécie toujours placer lui-même ses 
commandes, préparer les soumissions et 
voir à tout. Par contre, il se réjouit que deux 
employés-clés soient de retour au sein de 
l’équipe ces jours-ci, soit Jacques Joncas et 
Charles Breton, ce dernier, compagnon-car-
releur, agissant comme estimateur et chargé 
de projet.

DE TOUT POUR RECOUVRIR  
VOS PLANCHERS
Que ce soit dans le cadre d’une construction 
neuve ou d’une simple rénovation, les experts 
de Planchers Mur à Mur sauront vous conseil-
ler le couvre-plancher idéal à installer selon 
la pièce et les fonctions de celle-ci. « Chaque 
type de couvre-plancher présente ses avan-
tages et ses inconvénients, qu’il s’agisse de 
céramique, revêtements souples, vinyle en 
rouleaux, tapis, lattes de vinyles et autres. 
Avec notre vaste expérience et nos connais-
sances en la matière, nous sommes là pour 
bien vous guider dans vos choix », assure 
Olivier Angers.

Au 1725, boulevard Guillaume-Couture, on 
retrouve une salle de montre complète avec 
des gens pour répondre à vos questions. Et 
comme les installations comprennent égale-
ment un vaste entrepôt, il est possible d’avoir 
accès à l’inventaire et de repartir avec ce dont 
on a besoin, ou encore se le faire livrer.

« Nous avons développé un expertise enviable 
dans le couvre-plancher pour les commerces 
et institutions. Peu importe le défi, nous trou-
verons des solutions et remplirons notre 
mandat en respectant budget et échéancier. 
Nous sommes une équipe dévouée et pas-
sionnée, et ça paraît à chacune de nos inter-
ventions. La plupart du temps, les gens sont 
agréablement surpris par la qualité de notre 
service et notre ardeur au travail », indique le 
propriétaire.

Au niveau commercial, Planchers Mur à Mur 
a réalisé des travaux de couvre-plancher pour 
pas moins de 14 SQDC réparties un peu par-
tout au Québec. « Nous œuvrons là où les 
contrats nous mènent et notre territoire est 
grand. J’ai récemment été appelé à travailler à 
Carleton, en Gaspésie », mentionne-t-il.

VOUS AVEZ UN PROJET 

EN TÊTE POUR 

LE CHANGEMENT DE 

VOTRE COUVRE-PLANCHER ?

N’HÉSITEZ PAS À EN DISCUTER

 AVEC L’ÉQUIPE DE 

PROFESSIONNELS DE 

PLANCHERS MUR À MUR ! 





Jacques Beaudoin, président et Manon Ouellet, vice-présidente au développement assurance entreprise
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Jacques Beaudoin Inc. 
Beaudoin Lafrance 
Gestion du patrimoine Inc.
Une vision humaine de l’assurance  
et des services financiers

Bénéficiant d’une expérience de 40 ans dans le domaine de l’assurance et des services financiers, Jacques Beaudoin 
a consacré les 38 dernières années à mettre sur pied un cabinet d’assurances et de gestion de patrimoine qui place 
l’humain au centre de toutes les préoccupations.
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« Chez nous, les rapports humains sont primordiaux. Que ce soit sur 
les heures de repas ou même en soirée du lundi au jeudi, il y a toujours 
quelqu’un pour répondre à la clientèle parmi les membres de notre 
équipe », souligne-t-il.

La clientèle a donc accès à une oreille attentive et à un service très 
personnalisé, conseillers et courtiers misant d’abord et avant tout sur 
l’établissement d’une relation de confiance. 

« Et ces relations traversent les années. À preuve, je sers des clients 
commerciaux qui représentent la deuxième génération dans leur 
entreprise, quand ce n’est pas une troisième génération dans le cas de 
clients en assurance individuelle », explique le président, qui est aussi 
conseiller en sécurité financière, courtier en assurance de dommages 
et représentant en épargne collective inscrit auprès d’Excel Gestion 
Privée.

Cette philosophie d’affaires le guide depuis 1983, lorsqu’il a décidé de 
se lancer à son compte dans les services financiers. Trois ans plus tard, 
Jacques Beaudoin a incorporé son cabinet et y a greffé les produits en 
assurance de dommages. D’une seule employée au départ, il compte 
aujourd’hui une équipe de 12 personnes dans les locaux de l’immeuble 
situé au 579, route du Président-Kennedy à Lévis, immeuble dont il a 
fait l’acquisition en 2010.

En 2013, il a décidé de scinder le bureau en deux entités distinctes, 
soit Jacques Beaudoin Inc. pour le volet « Assurance de dommage » et 
Beaudoin gestion du patrimoine (devenue Beaudoin-Lafrance) pour la 
gestion du patrimoine et les services financiers. C’est à ce moment que 
Manon Ouellet se joint à l’équipe en tant qu’associée et vice-présidente 
au développement des affaires. Elle comptait une expérience de plus 
de 30 ans en assurance des entreprises et agit toujours comme cour-
tier en assurance de dommages, spécialisée en entreprise.

DE NOMBREUX PRODUITS D’ASSURANCES ET  
DES SERVICES FINANCIERS POUR VOTRE 
TRANQUILLITÉ D’ESPRIT.
Pour les particuliers, des produits d’assurance automobile et habitation 
sont disponibles ainsi que toute la gamme de produits connexes (ex. : 
assurance bateau, véhicules récréatifs, etc.) « Nous agissons en tant 
que courtier et ne sommes rattachés à aucun assureur. L’avantage de 
faire affaires avec nous, c’est que nous allons chercher ce qu’il y a de 
mieux sur le marché considérant les besoins des clients », de préciser 
Manon Ouellet »

Il est aussi possible de faire appel à l’équipe dans le cadre du finan-
cement pour l’achat d’une maison puisque le courtage hypothécaire 
est aussi offert. En 2020, avec la venue de Monsieur Maxime Lafrance, 
nouveau partenaire, cette niche d’affaires s’est ajoutée.
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De plus, l’assurance de personnes constitue un volet important quand 
il est question de sécurité financière. Beaudoin Lafrance Gestion du 
Patrimoine Inc. vous offre l’assurance vie (temporaire ou permanente), 
l’assurance maladies graves, ainsi que l’assurance invalidité sans 
oublier l’assurance collective ainsi que les régimes de retraite repré-
sentant toute la gamme des avantages sociaux offerte aux employeurs 
pour améliorer l’offre d’emploi à leurs employés. 

« IL EST RASSURANT DE POUVOIR 

COMPTER SUR UN PARTENAIRE SOLIDE 

POUR UN SERVICE EN ASSURANCES 

SANS TRACAS », AJOUTE 

JACQUES BEAUDOIN.

Bien planifier son avenir et sa retraite fait partie des moments impor-
tants de la vie. L’équipe est disposée à vous offrir un service impeccable 
et courtois pour des conseils et un accompagnement personnalisé tout 
en répondant à vos questions avec efficacité. 

LE VOLET « ASSURANCE ENTREPRISES »  
EST TRÈS BIEN COUVERT
Les entreprises trouvent aussi leur compte en faisant appel à Jacques 
Beaudoin Inc. Peu importe la niche d’affaires, nous avons le bon  
produit bien adapté à leur besoin et tous retrouvent le même service 
personnalisé et de proximité. 

« Nous avons développé une expertise au fil des années pour diffé-
rentes niches d’affaires et accompagnons plusieurs entreprises depuis 
plus de 30 ans. Nous comprenons parfaitement la réalité des entre-
prises et sommes en mesure de répondre à leurs besoins avec des 
produits bien adaptés tout en maintenant un service très personnalisé 
et de proximité. Nous offrons également des produits d’assurances 
spécialisés tels que le domaine agricole, le transport, les entrepreneurs 
en construction et les cautionnements, sans tous les nommer. » précise 
Manon Ouellet.

Le domaine de l’assurance et des services financiers demeure 
méconnu. Il est donc rassurant de pouvoir compter sur une équipe 
compétente et expérimentée comme celles de Jacques Beaudoin Inc. 
et Beaudoin Lafrance Gestion du patrimoine Inc. pour se faire guider 
dans cet univers complexe.



Guillaume 
Pelletier, 
maintenant à la tête de trois  
entreprises à Montmagny

Passer de représentant de produits d’étanchéité à propriétaire de trois entreprises, c’est l’exploit réalisé  
depuis novembre dernier par l’hommes d’affaires Guillaume Pelletier. En se portant acquéreur d’Éclairage Raymond  
et de Luminaire Futura, et en lançant Napoléon Montmagny, il a réalisé ses ambitions d’entrepreneur.

« C’est ma première incursion dans le monde des affaires et je n’ai pas 
fait les choses à moitié, lance Guillaume Pelletier qui met à profit sa 
grande polyvalence et des notions acquises lors d’une formation spé-
cialisée en éclairage. Je suis un gestionnaire qui laisse place à l’initia-
tive et trouve important de bien m’entourer pour réussir. » À preuve, 
l’ancien propriétaire Gilles Gaudreau et sa sœur Suzanne demeurent 
toujours actifs au sein du groupe.

En quelques mois, malgré la pandémie, Éclairage Raymond a pu aug-
menter ses parts de marchés. « Nous sommes allés chercher une 
dizaine de nouveaux clients du côté commercial et plusieurs élec-
triciens nous font confiance. Ça nous amène de beaux contrats », se 
réjouit l’entrepreneur. L’une des forces de l’entreprise réside dans son 
impressionnant réseau de fournisseurs pour tout ce qui touche l’éclai-
rage commercial et résidentiel. 

« Nous avons de très bonnes connexions et d’importants fournisseurs, 
notamment aux États-Unis. En étant réseauté de la sorte, nous sommes 
plus flexibles et bénéficions d’un choix immense et d’économies subs-
tantielles. » Axées d’abord et avant tout sur le service à la clientèle, les 

trois entreprises de Guillaume Pelletier ont comme point commun de 
fonctionner dans une ambiance quasi familiale. « Nous connaissons 
nos clients par leur nom et voulons par-dessus tout qu’ils repartent 
satisfaits », explique-t-il.

Pour la clientèle résidentielle, Luminaire Futura pratique une politique 
de la garantie du meilleur prix sur les luminaires décoratifs. Le choix 
est vaste et toutes les lignes 
des principaux fournisseurs 
sont disponibles. 

Le dernier-né de la famille, 
Napoléon Montmagny, 
est le spécialiste des bar-
becues, poêles et foyers. 
« Nous peaufinons notre 
salle de montre pour  
proposer plusieurs modèles 
qui seront en fonction », 
conclut Guillaume Pelletier.
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Personnalité d’affaires



C’est à l’âge de 11 ans que le PDG de l’entreprise a lancé sa propre 
petite « business » de tonte de pelouse et de livraison de journaux, pour 
se payer un « scooter ». Deux ans plus tard, il engageait deux amis, 
tellement son entreprise était florissante. 

« À l’époque, je disais que je voulais devenir un «boss » plus tard. Je 
n’avais probablement pas vraiment d’idée de ce que ça voulait vraiment 
dire et de ce que ça impliquait ! », lance Stevens Bergeron, en riant.
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Bergeron Paysagiste 
célèbre ses 25 ans

Si Bergeron Paysagiste célèbre ses 25 ans cette année, il faut remonter quelques années plus loin pour marquer  
le moment où son fondateur Stevens Bergeron a découvert sa passion pour l’entrepreneuriat. 



La graine de l’entrepreneuriat était toutefois semée. Soucieux de ne 
pas brûler d’étapes, il suit plusieurs formations dans son secteur d’ac-
tivité et en entrepreneuriat pour ensuite lancer son entreprise Bergeron 
Paysagiste à l’âge de 18 ans, à Lévis. 

À l’époque, il combine tous les rôles, avant d’embaucher graduellement 
des gens compétents pour l’entourer, le secret du succès, estime-t-il. 
« Tu ne peux pas prospérer sans avoir une équipe forte aux différents 
postes-clefs », résume-t-il. Un élément marquant de son parcours est 
définitivement son passage à l’École d’Entrepreneurship de Beauce. 
« Suite à ce parcours de deux ans, ma vision d’entrepreneur a vraiment 
changé, mais aussi ma vision en tant que père et en tant que personne. 
C’est un cadeau de la vie que je me suis fait », dit Stevens Bergeron. 

Au fil des années, l’entreprise croît de façon contrôlée, toujours dans 
le souci de conserver les valeurs qui lui sont chères : fierté, respect, 
fiabilité et travail bien fait. L’homme d’affaires ajoute donc pendant 
quelques années le déneigement résidentiel, qui sera remplacé par le 
déneigement commercial et institutionnel, en plus de l’aménagement 
paysager de prestige déjà bien implanté. Transport Stevens Bergeron, 

qui offrait les services de transport longue distance et ensuite de vrac, 
fera aussi partie de son parcours.

L’achat d’immeubles s’ajoute également, tout comme l’acquisition de 
Les Embellissements des deux Rives-Teronet Paysagiste, une entre-
prise qui a toujours été un modèle pour lui depuis son tout jeune âge, 
renforçant ainsi le créneau d’aménagement paysager haut de gamme 
de l’entreprise. Plus récemment, la compagnie a ajouté une corde de 
plus à son arc, en acquérant Monsieur Patio, spécialisée dans les tra-
vaux de menuiserie extérieurs. 

DES SERVICES AXÉS SUR LA SATISFACTION  
DU CLIENT
La mission de Les Entreprises S. Bergeron est de procurer une tran-
quillité d’esprit à ses clients. Leurs services sont d’ailleurs axés sur la 
satisfaction du client, considéré comme un joueur à part entière dans 
l’élaboration de chaque projet. L’entreprise compte sur l’expertise d’une 
soixantaine d’employés, soit huit équipes en aménagement paysager 
et deux équipes en menuiserie. 
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- Paysagiste Bergeron -

25 ans à embellir
nos espaces de vie.

Bravo!

Celle-ci maintient environ le même nombre d’employés en période 
hivernale avec sa division de déneigement commercial. L’équipe est 
formée de professionnels passionnés et fiers de leurs réalisations. 

En plus de leur excellente connaissance des produits existants, ils 
demeurent toujours à l’affût des nouvelles tendances et des innova-
tions. Ils peuvent ainsi mettre en commun leurs talents, leur créati-
vité et leur énergie afin de livrer un produit « clé en main » de qualité 
supérieure.

« Nous nous assurons de tenir des rencontres rythmées, qui per-
mettent de fixer des objectifs clairs avec des échéanciers réalistes, qui 
aident à la motivation et à progresser. On mise beaucoup sur la forma-
tion continue, ce qui amène des possibilités d’avancement », indique le 
PDG Stevens Bergeron. 

Avec une prochaine saison déjà bien remplie, Les Entreprises S. 
Bergeron poursuivent sur cette lancée et entendent continuer de pros-
pérer pour encore de longues années. 
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Umano Medical 
rénovera et agrandira son siège social de L’Islet

L’entreprise Umano Medical, spécialisée dans la fabrication de lits médicaux, investit 12 millions de dollars dans un projet majeur 
d’agrandissement et de rénovation de son siège social à L’Islet.

Ce projet devrait connaître son terme le 1er janvier 2022 et vise à 
agrandir la superficie de fabrication de l’usine afin d’en augmenter la 
capacité de production. Il entraînera la création d’une cinquantaine de 
postes additionnels sur trois ans, combinés aux 200 emplois existants.

La direction a 
de plus pré-
cisé que les 
nouvelles ins-

tallations s’étendront également sur 
le terrain de la maison adjacente, qui 
a appartenu à Jos Poitras, le fondateur 
de l’entreprise en 1920. 

Elle évalue présentement différentes 
possibilités pour honorer la mémoire 
de ce pionnier et des autres bâtisseurs 

de L’Islet dans un nouvel espace vert qui devrait être aménagé. 

Umano Medical dispose aussi d’une place d’affaires à Lévis, dont elle a 
récemment doublé les espaces de travail.
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Actualité économique
Par Erick Drapeau



Pour réaliser un projet d’entreprise à Lévis, contactez-nous :
418 835-8246   |   developpementeconomique@ville.levis.qc.ca
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pour sa vitalité économique et sa croissance  
démographique parmi les 10 grandes villes au Québec+#1 

+Source : Institut de la statistique du Québec, 2021  

Saviez-vous que...
Lévis compte 14 parcs industriels, dont 
2 zones d’innovation en plein essor, 
2 pôles commerciaux majeurs,
de grandes artères commerciales et
4 noyaux de commerces de proximité? 
En effet, Lévis dispose de sites 
d’implantation pouvant répondre à 
tous les types de projets d’entreprise.

À Lévis, il y en a des possibilités!
Consultez les annonces répertoriées de locaux, terrains 
et autres espaces disponibles à vendre ou à louer à Lévis 
sur ImmoLévis > courantlevis.com/immolevis

Pour tout savoir sur les sources de financement et les 
ressources de soutien accessibles aux entrepreneurs 
et aux entreprises et sur l’attractivité du milieu 
de vie de Lévis : courantlevis.com

4 600 places d’affaires
100 de plus qu’en 2020

80 M$ pour les 
projets industriels
émis en permis seulement 
dans les premiers mois de 2021

19,4 G$ de richesse 
foncière uniformisée
451 % d’augmentation depuis 2000

53 495 $ revenu médian 
de la population active 
(25-64 ans) > plus haut au Québec+

150 000 
de population

surpassé 
en 2021



Ensemble, 
pour voir 
au futur des 
entreprises

Une équipe qui répond à vos besoins financiers

1 800 CAISSES  |  desjardins.com

Desjardins 
Assurances

Service Signature 
Desjardins

Desjardins 
Entreprises

Valeurs Mobilières 
Desjardins

Gestion privée 
Desjardins

Des caisses bien 
intégrées dans 
leurs milieux
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