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i NAVIGUEZ GRATUITEMENT 
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i SUR LE SITE WEB DU SALON ! 

4 S A L O N S POUR 
MIEUX ORIENTER VOTRE 

AVENIR FINANCIER ! 

SALON 
ÉPARGNE-PLACEMENTS 

Aim er cet argent que Pour mieux faire fi 
vous avez si durement gagné* 

Il s'agit de vos placements et de 
votre sécurité financière. Il est 
donc important de consulter 
des experts pour bien 
comprendre le marché. 

Venez découvrir les 
meilleures façons d'investir 
(sans trop de risques). 
Constituez-vous un 
portefeuille de fonds 
mutuels : actions, obliga­
tions, fonds monétaires, fonds 
internationaux. Apprenez à 
diversifier : c'est la règle de 
base du placement. 

SALON 
DE L'IMMOBILIER 
Parce qu'un toit, c'est essentiel et que 

c'est aussi un placement majeur. 

Votre maison représente un actif important. Venez apprendre 
à vous bâtir un portefeuille immobilier. 

Au Salon, on vous enseigne l'art 
de la plus-value : comment 

négocier votre hypothèque, 
quand devez-vous acheter 
une deuxième maison, 
comment profiter 

! d'aubaines importantes. 

Alors que les taux 
d'intérêt sont à leur plus 

bas, profitez-en pour 
accéder à la propriété et 

investir dans du solide ! 

Vf 

SALON CARRIERES 
ET PROFESSIONS 
Pour protéger vos sources de revenus 

et pour votre épanouissement personnel. 
Le travail est la base de l'économie 
ainsi qu'une source importante de 
satisfaction. Nous voulons donc vous 
aider à conserver votre emploi, vous 
donner les outils pour l'améliorer 
ou vous proposer d'autres 
orientations. Venez identifier les 
créneaux prometteurs et investissez 
dans une formation. Familiarisez-vous 
avec l'Internet, et n'oubliez pas de 
consulter nos banques de données sur 
l'emploi. Le marché est fluctuant: 
assurez vos arrières en venant au Salon. 

à 

4 SALON DEMARRAGE 
D'ENTREPRISES 

Accédez à une information financière 
instantanée et complète! Puis restez branché 

avec nous durant toute l'année grâce 
au site Web du Salon : 

http://www.martin-intl.coi 

Parce que «l'entrepreneiiKhip» et la création 
d'emplois contribue à la croissance économique. 
Que vous soyez jeune diplômé, cadre ou retraité, les occasions 
d'affaires sont innombrables. Le secteur des petites entreprises 
est en pleine effervescence et attend l'arrivée de nouveaux 
entrepreneurs. 

Outils de démarrage, franchises, fonds de commerce, 
programmes d'aide, conférences, conseils. 
Au Salon, on vous guide et on vous équipe 
(ordinateur et Internet compris) 
pour vous aider à réussir en affaires ! 

http://www.martin-intl.coi
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OÙ PLACER SON ARGENT EN 1997 ? 

Pour Serge Martin, président de Martin International et organisateur du Sa­
lon Épargne-Placements, la globalisation des marchés ouvre des perspec­
tives exceptionnelles pour les investisseurs et les gens d'affaires. «C'est 
l'époque la plus stimulante de l'Histoire, une époque de grands change­
ments où tout devient possible à qui sait s'adapter!» 

teurs auront un excellent aperçu 
des produits de placement et d'in­
vestissement qui leur sont propo­
sés par les maisons de courtage, 
les institutions financières et nos 
gouvernements. 

Comme les visiteurs du Salon 
Épargne-Placements pourront le 
découvrir sur place, l'industrie fi­
nancière propose une grande va­
riété de produits. Ceux-ci peuvent 
comporter plusieurs avantages, 
mais certains méritent une appro­
che plus prudente. L'important est 
de déterminer au préalable, avec 
précision, quels sont nos objectifs, 
quelle est notre tolérance au ris­
que et pour combien d'années 
voulons-nous investir. Une fois 
ces paramètres établis, la recher­
che d'un ou de plusieurs véhicules 
de placement devient déjà plus 
simple. 

Évidemment, on ne pourra trop 
souligner l'importance de cher­
cher conseil avant d'investir des 

Q e ce soit pour mettre de 
l'argent de côté en prévi­

sion de la réalisation d'un grand 
projet, aider les enfants à payer 
leurs études ou pour préparer le 
jour de la retraite, l'épargne et le 
placement font partie intégrante 
de notre vie de tous les jours. 
Comme nous l'enseigne toujours 
avec sagesse la génération qui 
nous précède, économiser est une 
habitude qu'il faut développer 
étant jeune. Cette recette toute 
simple demeure la ligne maîtresse 
de la saine gestion de nos finan­
ces personnelles : épargner le plus 
tôt possible et investir régulière­
ment. 

Évidemment, appliquer ce sain 
principe représente quand même 
un défi de taille, surtout lorsqu'un 
investisseur se trouve confronté à 
la pléthore de produits disponibles 
présentement sur le marché. Heu­
reusement, en parcourant à leur 
guise les différents stands du Sa­
lon Épargne-Placements, les visi-

r *4 i l 

* • % r 

I 
Le Salon Épargne-Placements offre aux investisseurs une information de 
pointe, des conseils personnalisés, l'accès aux principaux intervenants du 
milieu et l'éventail le plus complet de produits financiers sous un même 
toit 
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mon REER avec mon 

conseiller de VmD 
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REER Obligaterme 
Sans frais, pour les coupons et 
les obligations. 

REER Autogéré 
Pour tous les produits de placement 
UIOfjUlUUICD OUI IC IIKJIUIG. 

^BP^H»J ^^^^^^^ 

les recomtnanû 

Valeurs mobilières 
Desiardins 

REERmsm VmD { 
Pour les coupons, 

les obligations et tous les 
tonds mutuels disponibles au Canada. 

Pour connaître l'emplacement de la succursale VmD la phis près de chez vous, téléphonez au (514) 987-1749 ou en région au 1-800-361-4342 
ou adressez-vous à votre Caisse populaire ou déconomie Desjardins participante. 
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sommes durement gagnées. Le 
Salon Épargne-Placements de­
vient à ce chapitre une excellente 
occasion de puiser de l'informa­
tion auprès de plusieurs sources 
sans perdre un temps considéra­
ble en magasinage d'une institu­

tion à l'autre. Conférences, con­
sultations et documentation spé­
cialisée permettront de comparer 
les produits, de confronter les opi­
nions et de trouver ce qui corres­
pond parfaitement bien à ses 
besoins. 

QUE FAIRE DE VOS CERTIFICATS 
DE PLACEMENT GARANTI (CPG) ? 
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Les détenteurs de CPQ trouveront au Salon Épargne-Placements un vaste 
choix de produits d'épargne dont la combinaison leur permettra d'obtenir 
sécurité et rendement plus élevé. 

mis par les banques, les 
Caisses populaires et autres 

institutions, les Certificats de pla­
cement garanti (CPG) constituent 
l'outil d'épargne le plus populaire 
au Québec. Les CPG sont cou­
verts par l'assurance-dépôts jus­
qu'à un plafond de 60 000 dollars 
par institution. L'inconvénient, 
c'est que les taux d'intérêt sont à 
leur plus bas depuis 40 ans et que 
vous ne pouvez encaisser vos 
CPG avant échéance, pour une 
période variant entre un mois ?t 
cinq ans. Il s'agissait d'un excel­
lent placement dans les années 70 
jusqu'au début des années 90 
alors que les taux d'intérêt élevés 
se combinaient avantageusement 
à la sécurité de cette forme de 
placement. Mais aujourd'hui, avec 
la chute des taux d'intérêt, plu­
sieurs détenteurs de CPG songent 
sérieusement à*placer leurs éco­
nomies dans des outils d'investis­
sement offrant la possibilité de* 
rapporter davantage. 

v] Des jardins 

LOGJS-ÎECH 
G E S T I O N I M M O B I L I È R E 

Gestion d'immeubles 
résidentiels 

Montréal, Rive-Sud, Lavai 

Salon 
Épargne - Placements 

Kosaue #262 
M ' 

Venez nous rencontrer 

Tél.: 856-7799 
Fax: 929-2185 

Les spécialistes que vous pourrez 
rencontrer au Salon Épargne-Pla­
cements seront d'accord pour 
vous conseiller la plus grande pru­
dence, surtout si votre tolérance 
au risque est limitée. Ce n'est sû­
rement pas le moment de faire un 
virage à 180 degrés et d'investir 
tout votre capital dans le marché 
des actions qui est à son sommet. 
Il vaudrait mieux conserver une 
partie de vos avoirs dans les CPG 
et diversifier l'autre dans différents 
produits d'épargne. Pensons aux 
fonds de marché monétaire cana­
dien, très flexible et sécuritaire. 
Composés notamment de bons du 
trésor canadien à courte 
échéance, ces fonds sont encais­
sables à demande et constituent 
un excellent outil de placement à 
court terme. 

On peut également mentionner les 
obligations d'épargne, émises par 
les gouvernements du Québec et 
du Canada ou encore les obliga­
tions municipales. 

Par ailleurs, si vous pouvez allon­
ger votre horizon de placement 
pour une partie de vos épargnes, 
vous pouvez envisager l'achat de 
coupons détachés. Avant 
échéance, leur valeur est appelée 
à fluctuer selon la tendance des 
taux d'intérêt mais, si vous avez 
l'intention de les conserver dans 
votre REER jusqu'à échéance, 
vous vous assurerez d'un excel­
lent rendement, car vous profite­
rez de la magie des intérêts 
composés tout en bénéficiant, rè­
gle générale, d'une garantie gou­
vernementale. 

Donc, si vous avez des CPG ve­
nant à échéance et que vous dési­
rez les remplacer, le Salon 
Épargne-Placements sera l'occa­
sion de réaliser qu'une gamme 
complète de produits sont en me­
sure de vous donner le rendement 
et la sécurité que vous cherchez. 

sont difficiles 
à avaler 

(Des taux d'intérêt de 3%, par exemple...) 

Mais faciles 
à contourner 

Rendement annuel moyen composé 
portefeuille diversifié* 

20% 

10% 

0% 

1070 

Composer du portvteuS» •/• en 
oenBdtormM, Vs #n < il.ÉyWons 
et V i «n bons du Trésor (calcul du 

d» marché 

Les faibles taux d'intérêt offerts ces 
jours-ci par les titres à revenu fixe 
traditionnels présentent au moins 
un avantage... 

Ils nous rappellent qu'une 
approche de placement solide doit 
faire appel à une combinaison de 
plusieurs types d'instruments... 
Car c'est leur amalgame, obtenu 
à l'aide de conseils éclairés, qui 
vous assure à long terme un 
rendement satisfaisant. 

Cette année, brisez les 
frontières de votre RER... 
Pensez diversification. 
Et appelez-nous dès maintenant. 

LÉVESÛUE 
BEAUBIEN 
GEOFFRION 

Visitez notre - Web*RER» 
avant de compléter 
votre cotisation! 
http://www.lbg.ca 

1 - 8 8 8 - 6 8 8 - 2 9 8 8 
Ltvtique êtaublen Geoffrton 

Nous gérons les 
placements les plus 

Importants au monde: 
les vôtres! 

Membre 

S 
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http://www.lbg.ca
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LE MARCHE BOURSIER : 
PRUDENCE ET LONG TERME 

Les marchés boursiers canadiens et américains ont connu une hausse spectaculaire en 1996. Que nous réserve 
l'avenir? Les observateurs sont perplexes et la prudence est de mise. 

5 année 1997 annonce-t­
elle une chute du marché 

boursier ou une autre année re­
cord ? Alors que les analystes 
boursiers se perdent en conjectu­
res, les investisseurs hésitent, 
s'inquiètent ou encore foncent 
tête baissée dans le monde des 
actions. Une visite au Salon Épar­
gne-Placements permettra de faire 
la lumière sur bien des aspects du 
placement boursier. Vous pourrez 
évaluer les derniers produits of­
ferts sur le marché tout en ayant la 
possibilité de rencontrer sur place 
des spécialistes qui seront en me­
sure de vous indiquer les meilleurs 
chemins vous menant vers la quié­
tude financière. 

En parcourant le Salon Épargne-
Placements et en consultant les 
spécialistes en finances person­
nelles, les visiteurs pourront 
constater qu'une approche modé­
rée est présentement préconisée 
en matière d'investissement bour­
sier. L'accent est mis sur l'impor­
tance de diversifier le contenu de 
son portefeuille. Dans un contexte 
où l'économie canadienne reprend 
sa vitesse de croisière après plu­
sieurs années de stagnation, l'in­
vestissement dans les actions de 
compagnies de qualité semble ju­
dicieux. Mais, même si le marché 
boursier offre des possibilités de 
plus-value intéressantes, la plus 
grande prudence reste de mise. 

Auprès des spécialistes présents 
au Salon Épargne-Placements, le 
visiteur sera sensibilisé à certains 
trucs du métier employés par les 
professionnels du placement et 
par les investisseurs d'expérience. 

Par exemple : 

— Le temps joue en votre faveur. 
Sachez investir à long terme 

pour éviter les soubresauts du 
marché boursier 

— Diversifiez vos placements. 
Même si certains secteurs 
boursiers connaissent une pro­
gression fulgurante, gardez 
toujours une partie de votre 
portefeuille dans des valeurs 
sûres. 

Investissez sagement. Les pla­
cements et investissements ne 
devraient jamais se faire avec 
« l'argent de l'épicerie »; inves­
tissez l'argent qui ne vous est 
pas impérativement néces­
saire, cela vous évitera des 
mouvements en catastrophe et 
bien des nuits blanches. 

— Soyez curieux. Informez-vous 
des nouveaux produits dispo­
nibles sur les marchés bour­
siers, connaissez davantage 
les compagnies dans lesquel­
les vous investissez. 

— Cherchez conseil. Il est dange­
reux de jouer les apprentis-
sorciers dans le marché bour­
sier. Il est préférable de con­
sulter un spécialiste avant de 
se lancer dans l'aventure ou 
avant de modifier la composi­
tion de votre portefeuille. 

— Informez-vous. L'investisse­
ment dans les marchés bour­
siers offre plusieurs avantages 
fiscaux et vous permet de 
construire votre avenir finan­
cier. Avant de choisir un pro­
duit d'investissement, assurez-
vous qu'il répond parfaitement 
bien à votre degré de tolérance 
au risque et à vos objectifs à 
long terme. 

Pourquoi 
les REER? 

O n sait qu'il est avantageux 
de souscrire à un REER, 

mais avec le rythme effréné du 
quotidien, il semble qu'on ne 
trouve jamais le temps, ou l'argent 
pour y contribuer. Pourtant, le 
REER est un outil extraordinaire-
ment avantageux qui vous permet 
d'accumuler de l'argent à l'abri de 
l'impôt. 

Il faut savoir que les contributions 
à un REER diminuent votre revenu 
imposable et reportent vos impôts 
jusqu'au moment où vous en his­
sez le produit de votre REER. Sauf 
qu'entre-temps, le montant investi 
se sera fortement apprécié et que 
vous vous retrouverez avec un 
très beau capital de retraite. Vos 
contributions peuvent atteindre 
18% de votre revenu, jusqu'à un 
maximum de 13 500$. 

Le REER représente un des der­
niers abris fiscaux et constitue le 
véhicule idéal pour planifier votre 
retraite. Contribuer à un REER est 
donc une façon d'économiser 
dans l'immédiat tout en se prépa­
rant une retraite confortable. Il 
existe plusieurs types de REER, 
tous avec des caractéristiques 
particulières. Vous trouverez au 
Salon Épargne-Placements les 
meilleurs produits disponibles sur 
le marché et des conseillers finan­
ciers expérimentés qui vous aide­
ront à faire le choix le plus 
profitable pour votre REER. 
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Gomme la Fourmi de La Fontaine, soyez prévoyant! 
Jean de La Fontaine s'était-il inspiré du Cours sur le 
commerce des valeurs mobilières au C a n a d a ^ (CCVM) 
pour écrire La Cigale et la Fourmi? Sans doute pas, mais 
celui qui veut suivre l'exemple de sa Fourmi trouvera dans 
notre fameux CCVM les leçons qu'il lui faut et, s'il se 
montre assez laborieux pour mériter la meilleure note, il 
obtiendra le prestigieux prix H. C. Qassard. 

Vous pouvez apprendre à être aussi prévoyant que la 
Fourmi de La Fontaine auprès de l'Institut canadien des 
valeurs mobilières et de son pendant, le Centre d'initiation 
au placement du Canada. 

Kiosque 849 
Venez nous visiter! Nous vous expliquerons comment commencer. 
Le Cours sur le commerce des valeurs mobilières au Canada est une marque 
de commerce de l'Institut canadien des valeurs mobilières. 

I N S T I T U T 
C A N A D I E N 
DES VALEURS 
M O I t L l f c l E S 

Le n" I delà formation en placement au Canada 

Centre 
d'initiation au 

placement 
DU CANADA 

De la formation en placement à votre portée 

V 
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VOUS PASSEREZ 
ENVIRON 

JOURS A 
G A G N E R 
V O T R E VIE 

Un planificateur financier reconnu par 
l'Institut québécois de planification 
financière vous aidera à finir les 5 110 
autres en beauté... 

Plus que de simples conseillers, les 
planificateurs financiers sont des spécialistes 
qui possèdent une vue d'ensemble des 
meilleurs services et outils financiers 
disponibles pour assurer votre avenir et votre 
confort financier. 

Au Québec, seuls les professionnels 
reconnus par l'Institut québécois de 
planification financière sont autorisés à 
porter le titre de planificateur financier. 
L'IQPF est le seul organisme mandaté pour 
déterminer les critères de formation en 
planification financière et pour décerner le 
titre de planificateur financier. 

Les planificateurs reconnus par PIQPF 
doivent répondre aux normes de pratique les 
plus sévères au Canada. 

En veillant sur la qualité des critères de 
formation et en s'assurant de la rigueur 
professionnelle de ses membres, PIQPF assure 
votre mieux-être et protège vos intérêts. 
Profitez-en. 

CONSULTEZ U N 
PLANIFICATEUR 
FINANCIER RECONNU 
PAR L'IQPF 

POUR NE 
PAS PERDRE 
CE QUE VOUS 
AVEZ GAGNÉ 

Institut québécois de 
planif icat ion f inancière 

* Basé sur l'équation suivante : 
45 années X 1I0 jours ouvrables 

I 



4 REPORTAGE PUBLICITAIRE L A P R E S S E , M O N T R É A L , S A M E D I 2 5 J A N V I E R 1 9 9 7 

IDS MUTUEL CHOISIR ? 
I l y a au Québec plus de 1 000 

fonds mutuels différents qui 
vous sont proposés. Comment 
choisir celui qui vous convient ? 
Les fonds mutuels permettent à 
l'investisseur d'acheter des parts 
dans un portefeuille commun 
composé de divers produits, 
comme les actions, les obliga­
tions, les bons du trésor ou encore 
les titres d'entreprises étrangères. 
L'investisseur du Québec peut 
choisir parmi plus de mille combi­
naisons de fonds mutuels, chacun 
comportant des valeurs différen­
tes. Par exemple, on pourra choi­
sir un fonds mutuel composé 
uniquement d'actions de compa­
gnies oeuvrant dans la biotechno­
logie, ou encore un fonds mutuel 
équi l ibré comportant une 

partie en actions, une autre en 
obligations ou en valeurs du mar­
ché monétaire. 
Devant un tel choix, l'investisseur 
doit bien s'informer pour s'assurer 
que le fonds choisi correspond 
parfaitement bien à ses objectifs 
de performance et à sa tolérance 
au risque. 

Pour faciliter cette recherche, les 
visiteurs du Salon Épargne-Place­
ments trouveront, sous un même 
toit, les principales maisons offrant 
des fonds mutuels. Sans avoir à 
vous déplacer ou perdre votre 
temps en recherches infructueu­
ses, vous pourrez comparer et dé­
terminer le ou les fonds mutuels 
qui peuvent le mieux s'intégrer 
dans votre stratégie d'investisse­
ment. 

emplois 
Les gens n'aiment pas savoir que quelqu'un 
économise presque deux fois plus d'impôt 
qu'eux 

LE REER DU F O N D S DE SOLIDARITÉ (FTQ) : 

des emplois et toujours plus d'économies d'impôt j 

Sur le fait que votre REER du Fonds de 

solidarité (FTQ) vous permette d'économiser 

presque deux fois plus d'impôt qu'un REER 

conventionnel, soyez discret. Vous savez 

comment sont les gens. 

Parlez plutôt de l'actif du Fonds qui 

atteint près de 2 milliards $. Pariez aussi de 

sa contribution au maintien et à la création de 

milliers d'emplois, ici-môme au Québec, de 

son rôle dans le développement régional, de 

son rendement équitable. Incitez-les enfin à 

se renseigner ; nous nous chargerons de leur 

dire, à propos des économies d'impôt. 

Appelez-nous ! 
1 800 567-FONDs 

s e e s 

L E 

F™DS 
D E S O L I D A R I T É 

D E S TRAVAILLEURS 
D U Q U E B E C ( F T Q Ï 

P O R T E U R D ' A V E N I R 

RÉGION DE MONTRÉAL 

Édifice FTQ-Fonda de Solidarité 
8717. rue Béni, Montréal H2M 2T9 
(Métro Crémazie) 
(514) 3 8 3 - F O N D . 

KJrKIand 
Place KirkJand 
2738. boul. Saint-Charles 

Qreentlald Park 
4804, boul. Taachereau 

Cours Mont-RoyaJ 
1465, rue Peel, 4* étage (Métro Peel) 

13035. Sherbrooke Est 
Po4nte-aux-Tremb*ee 
(Aut. 40, sortie Tricentenaire) 

1800. boul. Le Corbusier 
2* étage, bureau 129 

Cstta annonça na constitua pas un appai public à l'épargna Voua obtiandraz tous Isa ranaatgnamants nacaassJrss concernant Isa actions du Fonds dans la prospactua aJmpalla. 

î n e z 
n o u s rc ?ncont rer 

au Sa lon 

Pour faire votre choix parmi plus de 
1000 fonds mutuels, vous devez ve­
nir évaluer les produits au Salon et 
confronter les opinions des experts. 

L'INSTITUT 
QUÉBÉCOIS DE 
PLANIFICATION 
FINANCIÈRE : 
POUR SERVIR LES 
INTÉRÊTS DU 
CONSOMMATEUR 

N ous passons de plus en 
plus de temps à gagner 

notre vie et pour cause; la com­
plexité de l'économie nous oblige 
à redoubler d'ardeur. Dans ce 
contexte, la planification financière 
est devenue un élément essentiel 
de notre vie car il est plus que ja­
mais nécessaire de se prémunir 
contre l'imprévu et d'assurer soi-
même son avenir et celui des 
siens. 

Or. le domaine des produits et 
services financiers est en 
constante ebullition. Les produits 
financiers et les occasions de pla­
cements se multiplient. Naviguer 
dans ce monde en mouvance peut 
être déroutant pour le non-initié. 
C'est là que le planificateur finan­
cier intervient. 

Plus qu'un conseiller, c'est un 
stratège qui, par sa formation ri­
goureuse et sa capacité de s'en­
tourer de spécialistes chevronnés, 
jouit d'une vue d'ensembie incom­
parable des produits et services fi-
nanciers d isponib les. Son 
approche pluridisciplinaire lui per­
met d'envisager toutes les varian­
tes. Il accompagne le consom­
mateur dans sa démarche de prise 
en main et l'aide à développer un 
plan financier personnalisé qui ré­
pondra à ses besoins. 

Le Québec est le seul endroit en 
Amérique où la planification finan­
cière est encadrée par un orga­
nisme officiel et indépendant. 
Ainsi, seules les personnes diplô­
mées par l'Institut québécois de 
planification financière sont autori­
sées à porter le titre de planifica­
teur financier, ils reçoivent une 
formation multidisciplinaire ex­
haustive, dont les critères sont dé­
terminés par riQPF en vertu d'un 
mandat exclusif accordé par le 
gouvernement du Québec. De 
plus, les planifdateurs doivent ré­
pondre aux normes les plus sévè­
res au Canada. 

L'indépendance et la neutralité de 
TIQPF en font l'organisme tout in­
diqué pour veiller aux intérêts des 
consommateurs face à la multipli­
cation des produits et services fi­
nanciers. D'ail leurs, cette 
indépendance assure aux candi­
dats une qualité supérieure de for­
mation et contribue directement à 
maintenir l'avance que le Québec 
s'est donnée au Canada, relative­
ment aux normes régissant la pra­
tique de la planification et la 
reconnaissance professionnelle. 

C'est pour ces raisons, et plu­
sieurs autres encore, qu'un planifi­
cateur financier reconnu par 
TIQPF est plus qu'un simple con­
seiller. C'est un professionnel hau­
tement qualifié et digne de 
confiance, qui peut compter sur 
l'expertise d'un organisme de re­
cherche et de formation unique 
dans le domaine de la planification 
financière. 

Pour en- savoir plus sur le rôl9 de 
l'Institut et sur les devoirs et les 
obligations des planificateurs fi­
nanciers, nous vous invitons à 
participer à une des conférences 
données oar l'IQPF au Mini-Théâ­
tre Économie et Finances person­
nelles du Salon Épargne-
Placements. 

Ce sera un petit vingt minutes que 
vous trouverez sans doute très 
utile. 
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LE PAVILLON DES ACTIONNAIRES TOURNÉ VERS 
LE VIRTUEL (MARTIN-INTL.COM) 

ans le but d'offrir toute 
l'information disponible 

aux investisseurs en matière de 
produits financiers, le Pavillon des 
Actionnaires au Salon Épargne-
Placements a mis sur pied un site 
Internet offrant aux visiteurs vir­
tuels toute l'information utile à une 
prise de décision éclairée. On y re­
trouve à la fois les compagnies 
inscrites à la Bourse de Montréal, 
les divers fonds mutuels disponi­
bles sur le marché et les produits 
offerts par les institutions financiè­
res. Par le truchement de l'Inter­
net, les visiteurs pourront 
approfondir leur connaissance du 
marché boursier tout en s'infor-
mant des compagnies avant 
même d'y investir. 

De plus, grâce à la collaboration 
de la firme EMS, pour toute la du­
rée du Salon, autant les visiteurs 
sur place que les internautes des 
quatre coins de la planète pour­
ront obtenir, par l'entremise du 
site http : / / www.martin-intl.com, 
les cotes boursières en temps 
réel. Les affamés d'information 
boursière auront ainsi accès, 24 
heures sur 24, aux cotes des ac­
tions ainsi qu'à diverses analyses 
de la performance des compa­
gnies inscrites. 

Ce nouveau site Internet consti­
tuera l'attraction-vedette du Pavil­
lon des Actionnaires qui occupera 
une vaste surface d'exposition. 
Cette initiative permettra aux visi­
teurs du Salon t Épargne-Place­
ments de naviguer dans le monde 
fascinant du marché boursier. En 
outre, ils pourront obtenir de l'in­
formation sur plusieurs compa­
gnies inscrites en Bourse en 
consultant les présentoirs des 
commanditaires du Pavillon. Ainsi, 
les investisseurs auront sous la 
main le détail des activités de ces 
entreprises québécoises et du po­
tentiel de leurs actions. 

Afin de faciliter la tâche aux inter­
nautes-investisseurs, pas moins 
de 24 ordinateurs seront disponi­
bles au Pavillon des Actionnaires 
pour navigation. Les visiteurs 
pourront ainsi, à partir du Salon 
même, aller visiter notre site Inter­
net. Un personnel qualifié sera sur 
place pour guider et assister les 
internautes, débutants comme ex­
perts. 

VOS ENFANTS 
PERDRONT-ILS LA 
MOITIÉ DE LEUR 
HÉRITAGE À CAUSE 
DE L'IMPÔT? 

T ous ceux qui ont accumulé 
du capital et des biens au 

cours de leur vie et comptent lé­
guer cet héritage à leurs enfants 
devraient profiter de leur visite au 
Salon Épargne-Placements pour 
s'informer des différentes façons 
d'assurer une transition sans pé­
pin de leur patrimoine à la généra­
tion qui les suit. 

Partie intégrante de la gestion fi­
nancière personnelle, la planifica­
tion testamentaire vous permettra, 
après une analyse de vos biens ef­
fectuée avec précision, de déter­
miner comment et à qui reviendra 
votre héritage. Cette planification 
est de première importance car 
l'État peut avoir la dent longue en 
cas de succession mal préparée. 
Vos enfants pourraient même y 
perdre la moitié de leur héritage 
aux mains de l'impôt. Il faut, à cet 
égard, se méfier tout particulière­
ment de l'impôt sur le gain en ca­
pital qui s'applique à plusieurs 
biens, allant du chalet aux oeuvres 
d'art en passant par la petite en­
treprise familiale ou la propriété à 
revenus. Vos REER sont égale­
ment pleinement imposables. 

Le Salon vous permettra d'en ap­
prendre davantage sur les outils 
vous permettant d'effectuer cette 
succession sans heurt, que ce soit 
en prenant une assurance-vie 
pour couvrir le montant de vos im­
pôts ou en établissant une fiducie 
familiale. 

Site^pternet 
» i i l s l'vnpagriira inacriiw cil R 
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Venez naviguer sur le site Internet 
du Salon. Les ordinateurs du Pavil­
lon des Actionnaires vous permet­
tront d'avoir accès au profil et aux 
cotes des compagnies inscrites en 
Bourse. Vous pourrez également 
vous informer sur les divers fonds 
mutuels disponibles sur le marché. 
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d'envergure 

Vous dé 

p o r t e f e u i l l e grâ 

dans les Fonds D 

nt vo t re 

des fonds 

sirez faire fruct investissez 

ve r s i f i é s Oesoardnns. 
c P n t rouverez u 

, : r p c vous en n « 
r c e t r é v o l u t i o n n a i r e s , 

novateurs et p o u f e n prof i ter 
f\\ A' i n v e s t i s s e s 

adapté • vo t re p ro f , c o n s e i U e r D e s s i n s 
n t rencon t rez un conse 

d e s main tenant , ren 

• » 

un 

ou compose 
z l e 1 800 CAISSES. 

. a c A 

Rendement au 
31 décembre 199b 

1 an 

F o n d s D i v e r s i f i é s 

Sécur i ta i re Modéré 

6,92% 10,53% 

D e s J 3 l l i 3 
Audacieux 

\2M 

Peu importe vo t re 

bienvenue 

type de por 

à la ca isse . 

t e f e u i ^ e . 

• - ; 

V 

Voilà l'adresse où vous 
procurer tous les Fonds 
de placement Desjardins. 

Desjardins pour s'aider soi-même 

• Les Fonds Desjardins sont vendus au moyen d'un prospectus disponible dans les succursales de la Fiducie Desjardins et dans les caisses Desjardins seulement là où 
l'autorité compétente a accordé son visa. Il est important de le lire attentivement avant d'investir. La valeur liquidative par part et le rendement du capital investi fluctuent. 
Les parts des Fonds Desjardins sont offertes par les Services d'Investissement Fiducie Desjardins inc., une compagnie appartenant au Mouvement 
Desjardins. Elles ne sont pas assurées par la Régie de l'assurance-dépôts du Québec, la Société de l'aasurance-dépots du Canada ou un autre fonda publie 
d assurance-dépôts et elles ne sont pas garanties par la Fiducie Desjardins, les caisses Deajsrdlns ou quelque autre Institution du Mouvement Desjardins 
Les rendements tiennent compte des variations dans la valeur des parts et du réinvestissement Je toutes les distributions. Les rendements passés ne sont pas garants 
des rendements futurs. Le(s) taux de rendement indiqué(s) constitue(nt) le rendement total annuel composé réel compte tenu des variations dans la valeur des parts et 
du réinvestissement de toutes les distributions. 

http://MARTIN-INTL.COM
http://www.martin-intl.com
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LA RETRAITE APPROCHE, 
COMMENT GÉRER SES FINANCES ? 

Les conférences de la Caisse de dépôt et placement du Québec suscitent 
toujours beaucoup d'intérêt auprès des visiteurs. 

S aviez-vous que vous pou­
vez utiliser les mêmes prin­

cipes de gestion de portefeuille 
qui guident un investisseur de mé­
tier à la gestion de vos place­
ments ? La Caisse de dépôt et 
placement du Québec, qui s'as­
socie pour une 15« année consé­
cutive au Salon Épargne-
Placements, profite de cet événe­
ment unique d'éducation écono­
mique pour mettre son expertise 
financière au profit de tous les 
Québécois. 

Les gestionnaires de la Caisse 
convient les épargnants de tous 
âges au Mini-Théâtre Économie 
et Finances personnelles. Ils y 
donneront des conférences sur les 
différents types de placements qui 
sont proposés au Salon et les éta­
pes à suivre pour faire des choix 
éclairés... et ultimement obtenir le 
meilleur rendement possible ! Au 
programme : 

Investir dans les titres boursiers 
ou les fonds communs de place­
ment en actions ? 

«L'investisseur qui désire effectuer 
)des placements en titres boursiers 
peut le faire de deux façons : en 
Ses achetant directement d'un 
Courtier ou en acquérant des parts 
îd'un fonds commun de placement 
jen actions. Comment choisir? Il 
faut connaître les principales éta­
pes à suivre pour investir dans ce 
yéhicule de placement, c'est-à-

dire la détermination des objectifs 
de placement en fonction de la to­
lérance au risque, le choix des ca­
tégories d'actions ou de fonds 
communs de placement, et le suivi 
du portefeuille. 

Choisir... des titres qui portent 
intérêt 

Question de se familiariser avec 
les marchés des capitaux, l'inves­
tisseur peut élargir son champ 
d'activités financières en choisis­
sant des stratégies actives ou 
passives touchant les dépôts à 
terme, les obligations négociables 
et les coupons détachés, en fonc­
tion des échéances, des taux d'in­
térêt et des différentes catégories 
d'actifs. 

La gestion de portefeuille : 
une approche systématique 

Qui parle de gestion de porte­
feuille parle aussi de facteurs clés 
de succès : diversification des pla­
cements et composition du porte­
feuille selon la tolérance au risque 
de l'investisseur. Quelle démarche 
adopter pour gérer son portefeuille 
de valeurs mobilières ou immobi­
lières ? 

Ne manquez pas le rendez-vous 
car, en matière de placement, 
toute bonne décision repose sur la 
qualité de l'information et de la re­
cherche ! 

Bonne et fructueuse visite ! 

T oute votre vie, vous avez 
économisé et réussi à ac­

cumuler un bon capital en vue de 
votre retraite. Mais voilà, comment 
choisir les produits après-REER 
comme le FERR ou les rentes pour 
vous assurer de maintenir un bon 
niveau de vie pendant cette re­
traite ? Il serait vraiment dommage 
de travailler si fort durant tant 
d'années pour, une fois rendu à la 
retraite, ne pas avoir les moyens 
financiers d'en profiter. 

Selon les montants que vous au­
rez économisés systématiquement 
et le rendement de vos place­
ments, bref selon la planification 
financière menée durant les an­
nées dites « actives », l'heure de la 
retraite sonnera à des moments 
différents selon l'individu. Certains 
pourront en profiter dès le début 
de la cinquantaine alors que 
d'autres travailleront jusqu'à l'ul­
time limite. 

Le Salon Épargne-Placements 
vous aidera à mesurer le chemin à 
parcourir, à identifier les meilleures 
stratégies à suivre et à choisir les 
véhicules après-REER qui corres­
pondent à vos besoins. 

C'est tout de suite qu'il faut penser à la retraite. Venez articuler votre stra­
tégie financière au Salon Épargne-Placements en comparant les différents 
produits offerts. 

LES REA NE SONT PAS MORTS ! 

REA, actions accréditives, REER, voilà autant de façons de diminuer ou de 
reporter votre impôt. Venez vous renseigner au Salon. 

élaissé par nombre d'in­
vestisseurs échaudés par 

les mésaventures de la dernière 
décennie, le Régime d'Épargne-
Actions (REA) n'en est pas pour 
autant mort. En fait, cet excellent 
abri fiscal permet encore aujour­
d'hui d'acheter des actions dans 
des compagnies en démarrage ou 
déjà établies. Souvent ces entre­
prises représentent un potentiel de 
risque plus élevé mais, par contre, 
leur progression peut être tout à 
fait phénoménale. 

Pour utiliser le REA avec la plus 
grande chance de réussite, il faut 
s'informer ! Vous devez prendre le 
temps de connaître les compa­
gnies avant d'y investir et non pas 
de foncer aveuglément en espé­
rant pour le mieux. Investir dans 
les actions, c'est avant tout ache­
ter une participation dans une en­
treprise. Dans le cas particulier du 
REA, l'investisseur devra systéma­
tiser sa recherche d'information 
sur les compagnies avant d'en 
acheter les actions. 

Un petit conseil : n'attendez pas à 
la fin décembre pour vous ruer sur 
la dernière émission REA, unique­
ment parce qu'elle vous permet 
d'économiser de l'impôt. Pariez-
en tôt à votre conseiller et infor­
mez-vous en profondeur. 

Chez Trimark, nous croyons que lorsque vient le temps 

d'investir votre argent, il ne faut rien laisser au hasard. C'est 

pourquoi nous ne nous basons pas uniquement sur les 

chiffres pour choisir une entreprise. Nos équipes de gestionnaires de portefeuilles contribuent à gérer le 

risque en visitant personnellement les entreprises dans lesquelles nous envisageons d'investir. Nous 

parlons avec le chef de la direction et même avec les ouvriers, dans le but de nous renseigner le plus 

possible. Si nous déterminons que l'entreprise aidera votre argent à fructifier à long terme, alors nous y 

investissons. Avant d'investir votre argent, nous investissons notre temps. Pour plus d'information, 

consultez votre conseiller financier ou téléphonez-nous, il nous fera plaisir de vous en recommander un. 

I 8 0 0 6 3 1 - 7 0 0 3 FONDS MUTUELS 

•TRIMARK 
Mieux placer. Pour performer. 

Marque dépotée de Gestion de placements Trimark Inc. Caurrier électronique invett&trimark.com 

N o u s c r o y o n s q u e 

l ' i n t u i t i o n , l e s 

p r é m o n i t i o n s e t l a 

c h a n c e s o n t p l u s 

a p p r o p r i é e s a u c a s i n o . 
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30 MINUTES POUR GÉRER SA VIE PROFESSIONNELLE 
éveloppement des res­
sources humaines Canada 

en collaboration avec la Société 
québécoise de développement de 
la main-d'oeuvre présenteront 24 
conférences sur le marché du tra­
vail à leur Mini-Théâtre. Situé au 
coeur du Salon Carrières et Pro­
fessions, le Mini-Théâtre pourra 
accueillir une quarantaine de per­
sonnes à chaque conférence. Plus 
de 4 000 personnes ont assisté 
aux différentes conférences au 
cours des trois dernières années. 

Désireux de fournir des outils qui 
répondent aux besoins des per­
sonnes à la recherche d'un emploi 
ou d'information sur le marché du 
travail ou, encore, qui désirent se 
lancer en affaires, les deux parte­
naires offrent aux visiteurs tout un 
choix de conférences portant sur 
onze sujets. Ces conférences, 
d'une trentaine de minutes cha­
cune et comportant en plus une 
période de questions de quinze 
minutes, seront présentées à plu­
sieurs reprises. Vous pourrez en 
obtenir l'horaire à l'entrée du Sa­
lon. 

Les visiteurs auront le choix 
entre 24 conférences 
portant sur onze sujets : 
1 — Les techniques de recher­

che d'emploi gagnantes 
2 — Trouver un emploi avec le 

Service de placement élec­
tronique 

3 — Travail indépendant : deve­
nir son propre patron 

4 — CanWorkNet : le marché 
du travail sur Internet 

5 — Les compétences recher­
chées par les employeurs 

6 — Le régime d'apprentissage 
7 — Les métiers non-tradition­

nels pour les femmes : une 
avenue à explorer 

8 — Programme SPRINT (sub­
ventions et prêts indivi­
duels aux travailleurs et 
travailleuses) 

9 — Le marché du travail, on 
gagne à mieux le connaître 

10 — Changer de carrière, est-ce 
vraiment possible ? 

11 — La connaissance de soi 
Développement des ressources 
humaines Canada, qui est le com­
manditaire principal du Salon Car­
rières et Professions, invite 
également les visiteurs à venir 
consulter à son stand les outils 
suivants : le Quichet Emploi pour 
connaître les emplois disponibles 
au Québec et au Canada, le logi­
ciel Emploi-Avenir pour connaître 
les domaines d'études et les pro­
fessions les plus prometteuses, et 
les différents sites Internet sur la 
recherche d'emploi et le marché 
du travail. 

m. 1 -m 

• 1 

J U 

Fi 
• 4 •— - m 

néy f foppement des 
rtltourc** h u m a i n e s ! 

f i r m 

Le Salon Carrières et Profes­
sions offre toute l'information et 
les ressources nécessaires pour 
vous aider à choisir les meilleurs 
cours et les meilleurs créneaux; 
pour les emplois. 
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EMPLOI-AVENIR 
JOB FUTURES 

r 55 
H H 

Le logiciel Emploi-Avenir de Dé­
veloppement des ressources 
humaines Canada vous aidera à 
mieux comprendre le marché du 
travail et les formations les plus 
en demande. 

• 
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avenir 
est garanti 

et sans risque 
au stand n° 544 

LE REER 
DE PLACEMENTS QUÉBEC : 
TOUT À VOTRE AVANTAGE. 

i 

i 

Si votre avenir financier vous tient à cœur, passez voir les 
conseillers de Placements Québec au Salon Epargne-
Placements de Montréal. 

Ils vous expliqueront tout sur notre gamme de produits 
garantis et sans risque admissibles qu REER. 

Pour vous bâtir un avenir sans souci, venez faire un tour 
au stand numéro 544. 

PLACEMENTS 

QUÉBEC 
Notre intérêt à tous 
hMp://www.plocementsqc gouv qc co 

1 8 0 0 4 6 3 - 5 2 2 9 

LE RÉGI ME ENREGI IST.R É [ ) 'ÉPARGNE-RETRAI ÏE Québec ss \ 
1 

http://www.plocementsqc


8 REPORTAGE PUBLICITAIRE LA PRESSE, MONTRÉAL, SAMEDI 25 JANVIER 1997 

VOUS RÊVEZ D'UNE PREMIÈRE MAISON ? 
vec d e s taux d'intérêt in ­
croyablement bas, Tachât 

Tune première maison devient de 
plus en plus intéressant pour les 
jeunes couples ou les personnes 
qui ont toujours vécu à loyer. De 
blus, le prix des maisons a chuté 
dramatiquement au cours des der­
r i è res années. Ce genre de place­
ment, dans du « solide », devient 
ainsi très alléchant, surtout dans 
les maisons existantes. 

L'investissement dans une mai­
son, en plus d'enrichir votre qua­
lité de vie, est une façon simple de 
capitaliser sur l'avenir. Malgré les 
fluctuations de prix, une maison 
demeure une valeur sûre en ce 
qu'elle joue le rôle d'une garantie 
pour vos vieux jours. Garantie 
d'un certain capital accessible, li­
bre d'impôts, lors de la vente de la 
résidence, et certitude d'avoir un 
toit à moindre coût. 

Il faut oublier la spéculation des 
années 80 dans le domaine de 
l'immobilier; les coups d'argent 
sont plutôt rares. Par contre, ce 
rééquilibrage du marché offre la 
possibilité d'acquérir une maison à 
un prix réaliste. 

Ce qui est particulièrement inté­
ressant pour les premiers ache­
teurs, c'est l'existence actuel­
lement d'un programme fédéral 
d'accès à la propriété. Le Régime 
d'Accession à la Propriété, le RAP, 
permet à l'acheteur d'une pre­
mière maison d'emprunter jusqu'à 
20 000 $ au gouvernement fédéral 
et de lui rembourser cette somme 
sur une période allant jusqu'à 15 
ans et ce, sans intérêt. 

Il y a aussi diverses formules qui 
permettent aux détenteurs de 
REER d'investir une partie de leurs 
économies dans l'acquisition et le 
financement de leur résidence. 
C'est le cas notamment du REER-
Hypothèques. 

Chose certaine, le temps est pro­
pice à l'achat de cette maison 
dont vous avez si longtemps rêvé. 
Une visite au Salon Épargne-Pla­
cements et une consultation au­
près de nos spécialistes de 
l'immobilier vous permettront 
peut-être de réaliser cet objectif 
tout en vous constituant un solide 
patrimoine. 

Avec des taux d'intérêt 
aussi bas et des prix 
aussi avantageux dans 
l'immobilier, il serait 
peut-être temps de 
concrétiser un rêve que 
vous caressez depuis 
longtemps, celui de 
devenir propriétaire. 
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MA PROPRIETE, 
Un rêve facile à montréalîser 
Saviez-vous qu'il y a, à Mont­
réal, des centaines d'habita­
tions neuves à moins de 
100 000 $? Habiter en ville est 
désormais un rêve facile à 
Montréaliser! Plus facile que ja­
mais, puisque la Ville de Mont­
réal accueille les propriétaires 
de résidences neuves en leur 
offrant un congé de taxes fon­
cières pouvant atteindre 
10 000$, l'un des plus géné­
reux de la région métropolitaine! 

Contrairement à ce que vous 
pourriez croire, il est fort possi­
ble que vous ayez aujourd'hui 

les moyens d'acquérir une pro­
priété neuve à Montréal. 

C'est ce que vous pourrez dé­
couvrir au Pavillon de la Ville de 
Montréal localisé à l'entrée 
même du Salon de l'Immobilier. 

Que vous recherchiez la vie 
exaltante du centre-ville ou un 
endroit paisible près des parcs 
et des écoles, que vous soyez 
attiré par le cachet des vieux 
quartiers ou par les nouveaux 
projets résidentiels, vous serez 
étonné par le choix d'habita­
tions neuves offert à Montréal. 

i 
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En matière de REER prenez l'avantage numérique. 

de fonds canadiens 

Tirez parti de l'excellente perspective 
de croissance qu'offrent les fonds 
communs de placement en actions 
canadiennes de Fidelity. 

• Fonds Fidelity Répartition 
d'actifs canadiens 

• Fonds Fidelity Expansion Canada 
• Fonds Fidelity Capital Croissance 
• Fonds Fidelity Frontière Nord" 4 0 

Lavantage de détenir 80% de contenu canadien 
Conformément à la loi, au moins 80% du contenu de votre REER doit être canadien Bien sûr, il y a 
d'autres excellentes raisons d'investir au pays. Les faibles taux d'intérêt favorisant l'expansion des affaires et 
l'essor des exportations alimenté par la faiblesse du dollar prédisposent les sociétés canadiennes à la 
croissance. Tirez avantage des conditions attrayantes du marché d'aujourd'hui à l'aide des fonds communs 
de placement en actions canadiennes de Fidelity et, par conséquent, contribuez à bâtir l'avenir du pays. 

Lavantage de choisir Fidelity 
Fidelity gère un actif supérieur à 550 milliards de dollars* Elle possède des bureaux aux quatre coins 
du globe et une équipe comptant plus de 2I5 gestionnaires de portefeuille et spécialistes en recherche 
à l'échelle mondiale Aussi Fidelity est-elle exceptionnellement qualifiée pour vous aider à atteindre 
vos objectifs financiers. 

Informez-vous auprès d'un conseiller en placements sur les 
taux de rendement concurrentiels et les occasions de placement 
a long terme qu'offre Fidelity. O u encore, composez le 
1 800 579-3331 ou visitez notre site Internet à www.tidcliry.ca 

Fidelity 
Investments MO 

0 
0 

de fonds étrangers 

Optimisez le potentiel de 
rendement de votre REER 
à laide des loiuls étrangers 

* de Fidelity. 

• ponds I idelit) 
. Croissant c Amérique 

• Fonds I idelitj Croissance Europe 
• I onds I icl« 111\ Extrême Orient 
• Fonds Fidelity 
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ET SI LE TEMPS ÉTAIT VENU DE 
RENÉGOCIER VOTRE HYPOTHÈQUE? 
I l est possible de réaliser d'in­

téressantes économies en re­
négociant son hypothèque 
puisque les taux d'intérêt sont à 
leur plus bas. Plusieurs détenteurs 
d'hypothèque ont compris depuis 
longtemps l'intérêt de renégocier 
leur entente avec l'institution prê­
teuse depuis l'effondrement des 
taux d'intérêt. D'autres hésitent 
encore, par crainte des «pénalités» 
dont on entend souvent parler 
dans ce dossier. 

Ce sont justement ces pénalités 
qui sont au coeur de la négocia­
tion d'une nouvelle hypothèque. 
Ces pénalités représentent la par­
tie des intérêts perdus par la ban­
que sur la partie résiduelle de 
l'hypothèque. Ainsi, si on renégo­
cie à un taux moindre une hypo­
thèque de cinq ans après 
seulement trois ans, l'institution 
prêteuse est en droit d'exiger le 
versement de la différence des in­
térêts pour la période restante, 
c'est-à-dire l'écart des taux d'inté­
rêt pour les deux dernières an­
nées. Cette «pénalité» est payable 
immédiatement, ou peut être gref­
fée à l'hypothèque. 

Malgré le paiement du manque à 
gagner de la banque, dans plu-

sieurs cas la renégociation de l'hy­
pothèque est avantageuse. On 
peut ainsi profiter immédiatement 
d'un taux d'intérêt très bas. 
L'écart entre le taux d'intérêt payé 
présentement, et celui en vigueur 
après la renégociation et l'ajout 
des pénalités est l'élément qui 
vous permettra de déterminer s'il 
est avantageux ou non de renégo­
cier une nouvelle entente. 

Tous les détenteurs d'hypothè­
ques, tout particulièrement ceux 
dont l'hypothèque est garantie par 
la SCHL, devraient regarder de 
près leur contrat. Au Salon Épar­
gne-Placements, les visiteurs 
pourront rencontrer les représen­
tants des principales banques qui 
seront en mesure de les informer 
sur la renégociation de leur hypo­
thèque. 

Le Salon Épargne-Placements est l'endroit idéal pour 
des nouveautés et des grandes tendances du marché 
c'est avant tout être bien informé. 

vous informer 
. Bien investir, 

POUVEZ-VOUS NOMMER 
LA PERSONNE 

QUI VOUS A VENDU 
DES REER À VOTRE 

INVESTIR | INSTITUTION FINANCIÈRE 

) 

ENFANTS 

onscients que la fréquenta­
tion d'un cégep ou d'une 

université comporte des coûts de 
plus en plus élevés, plusieurs pa­
rents songent à placer des som­
mes permettant de financer des 
études supérieures. Alors que 
l'État remet progressivement en 
question la gratuité de l'éducation, 
un fonds d'études constitue» un 
outil fort précieux pour les families 
qui voient à long terme et qui ce 
préoccupent de l'avenir de leurs 
enfants. 

Plusieurs formules sont présente­
ment disponibles sur le marché 
afin de permettre aux parents et 
aux grands-parents de placer des 
sommes dans un fonds que l'en­
fant pourra retirer lorsqu'il en aura 
besoin. De plus, ces véhicules de 
placement peuvent offrir des 
avantages intéressants à ceux qui 
y contribuent en réduisant leur far­
deau fiscal. 

Le Régime Enregistré d'Épargne-
Études aussi bien que le Fonds 
d'actions en fiducie représentent 
deux alternatives intéressantes 
pour tous ceux qui veulent favori­
ser l'éducation à long terme de 
leurs enfants. Ces deux véhicules 
de placement permettent des con­
tributions graduelles. 

Profitez de votre visite au Salon 
Épargne-Placements pour vous in­
former au sujet des divers produits 
offerts dans ce domaine. Surtout 
si vous avez de jeunes enfants, la 
décision d'investir dans un fonds 
pour les études de votre progéni­
ture peut vous faire économiser 
des sous dans l'immédiat, et aussi 
assurer à vos enfants la possibilité 
de poursuivre leurs études plus 
tard. 

NE CONFIEZ PAS VOS REER 
À PIERRE-JEAN-JACQUES. 
Faites appel à l'un des conseillers ou Tune des conseillères 
du G r o u p e Investors, des professionnels, qui possèdent 
une solide expertise financière. Avec votre conseiller, 
vous prendrez tout le temps qu'il faut pour bien cerner 
vos besoins et vos objectifs financiers. D e cette façon, 
il sera en mesure de vous guider parmi notre gamme 
complète de R E E R avantageux et de bâtir avec vous 
une stratégie financière adéquate . 

MIEUX VOUS CONNAÎTRE 
POUR MIEUX VOUS CONSEILLER. 
Puisque votre conseiller du Groupe Investors connaît votre situation, 
il verra à ce que votre choix de R E E R soit une partie intégrante 
de votre stratégie financière et ce, tout au long des ans. Selon vos 
besoins, vous pourrez choisir parmi une gamme de fonds mutuels 
G r o u p e Investors ou encore de fonds prestigieux 
recommandés par la Gestion d'éléments d'actif Merrill Lynch, 
Sceptre, Beutel Goodman et Rothschild Sélect. Vous pourrez 
également opter pour notre famille de portefeuilles afin de 
profiter de toute la diversité nécessaire d'un seul coup. 
De cette façon, vous êtes assuré, aujourd'hui comme demain, 
d'avoir entre les mains les outils nécessaires pour développer 
une solide stratégie de répartition d'actifs et obtenir 
le meilleur rendement possible. 

Alors cette année, consultez l'un des conseillers 
du Groupe Investors et vous pourrez mettre 
plus qu'un nom sur un visage. 

Pour 

ANJOU 
(514) 493-1669 
LAVAL 
(514) 973-2333 
MONTRÉAL 
DÉCARIE 
(514) 733-1796 

MONTRÉAL 
ÎLE-DES-SŒURS 
(514) 766-7736 

MONTRÉAL 
WESTMOUNT 
(514) 935-3520 

MONTRÉAL 
WEST ISLAND 
(514) 426-0886 

adresse suivante : 

RIVE-SUD 
BROSSARD 
(514) 443-6496 

ABIT1BI-
TÉMISCAMINGUE 
(819) 825-8533 
BEAU CE-AMI ANTE 
(418) 227-8631 

ro.investorsgroup. 

QUÉBEC 
(418) 681-0990 

MAURICIE 
(819) 378-2371 

SAINTE-FOY 
(418) 654-1411 

SAGUENAY 
(418) 696-1331 

SHERBROOKE 
(819) 566-0666 

G ATI N EAU- H ULL 
(819) 243-6497 

I 
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£T SI CREER VOTRE EMPLOI 
ÉTAIT LA SOLUTION ? 

1* 

Commanditaire du Mini-Théâtre 
des travailleurs autonomes, le 
programme Solutions Travail à 
domicile Bell vous fait découvrir 
comment identifier et définir vos 
besoins en télécommunication. 
De plus, la conférence « Inter­
net : un outil pour le travailleur à 
domicile » présentée par Bell 
Solutions globales vous amène 
à utiliser l'Internet comme un al­
lié pour entretenir vos relations 
d'affres avec vos clients, pré­
sents et futurs. 

ans un marché du travail 
extraordinairement fluctuant 

où presqu'aucun emploi n'est dé­
sormais assuré, l'idée de lancer sa 
propre entreprise devient de plus 
en plus une alternative attirante. 
La montée fulgurante de l'entre-
preneurship se démontre par le 
taux très rapide de création de 
nouvelles entreprises, qui sont 
souvent des micro-entreprises ba­
sées à domicile. 

Ces petites entreprises permettent 
d'offrir de la flexibilité et un service 
à la carte aux clients et même aux 
anciens employeurs. Par contre, 

les propriétaires d'entreprises 
naissantes se trouvent souvent 
isolés et dépourvus d'information 
et de ressources. 

Au Salon Démarrage d'Entrepri­
ses, commandité par Bell, une 
grande place est réservée à tous 
ceux et celles qui ont lancé leur 
propre entreprise ou envisagent 
de le faire sous peu. 

Ces entrepreneurs trouveront sur 
place tous les outils de démarrage 
ou de développement de leur en­
treprise. Ils pourront s'informer sur 
les meilleurs outils de travail, sur 
l'informatique, sur l'Internet aussi 
bien que sur les façons de se fi­
nancer, de s'assurer ou de gérer 
du personnel. Tout est conçu pour 
les aider à partir du bon pied et à 
mieux planifier leur croissance. 

Commandité par l'Autonome, le 
Programme Solutions Travail à 
domicile Bell et Les Progiciels 
Concept, le Mini-Théâtre des Tra­
vailleurs autonomes présente de 
nombreuses conférences : Com­
ment faire sa publicité soi-même, 
comment aménager un bureau à 
domicile, quand doit-on s'enregis­
trer ou s'incorporer, comment faire 
sa comptabilité, etc. 

De plus, l'Ordre des Comptables 
Agréés du Québec animera une 
importante Clinique de consulta­
tion sur les plans d'affaires, pierre 
angulaire de la réussite de tout 
bon entrepreneur ! 

Les travailleurs autonomes 
pourront suivre des confé­
rences qui leur donneront 
des trucs du métier pour 
faire une publicité efficace, 
mieux calculer leurs hono­
raires ou encore aménager 
leur bureau à domicile. 

1 
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O U V E N E Z - V O U S 
# 

T E M P S O Ù V O U S 

P E N S I E Z P A S 

L ' A R G E N T . 

Cela aide lorsque votre argent est entre de bonnes mains. Les gestionnaires de fonds de Fonds 

d'investissement Royal sont parmi les meilleurs investisseurs professionnels au pays. Afin de 

vous offrir de meilleures opportunités de croissance, ils recherchent des investissements de 

haute qualité, encore sous-évalués, tout en travaillant à préserver votre capital. 

Notre vaste sélection de placements sur les marchés canadiens et internationaux facilite la 

diversification de votre portefeuille, quelle que soit votre façon d'investir. Nos fonds sont 

disponibles dans toutes les succursales de la Banque Royale ou du Trust Royal. Venez nous 

rendre visite ou appelez pour plus d'informations. 

1 8 0 0 6 6 8 - 3 6 6 3 

Fonds communs de placement Royal 1 an 3 ans 5 ans 

Fonds de croissance canadien Royal 19,3 % 7,0 % - % 
Fonds de sciences biologiques et de technologie Royal 17,5 — — 

Fonds équilibré Royal 157 8,9 1L4 

Fonds d'actions internationales Royal 15,6 9,2 — 

Ls€* H U M o r r r n u r m m i u n n u n i i / m p u i r i n u i y u r i yuui IU ^ r r i v u r i n m i n c r i r JI n n r m u r r M rr\* n r n n c m 

compte du réinvestissement des dividendes et distributions, mais n'incluent pas les frais facultatifs exi­
gibles dm porteur de parts et qui auraient pour effet d'en réduire le rendement. Le rendement antérieur d'un 
fonds n'est pas garant de son rendement futur. 

FONDS 
D'INVESTISSEMENT 
ROYAL 

Membre du Groupe Financier Banque Royale 

V O T R E A V E N I R C O M M E N C E B I E N 

Pour piui d'information», visite? noire site Interne! au http //www rnyalhank.com/french/fund. Let Fondt communs de placement Royal ton» également disponibles à Action* en direct Banque Rmale (maison de courtage à escompte) et a RBC. Dominion valeurs mobilière» 

Les Fonds communs de placement Royal sont offerts par la société Fonds d'investissement Royal inc., membre du Groupe Financier Banque Royale. On trouvera des renseignements importants sur les fonds communs 
de placement dans te prospectus simplifié, dont on peut obtenir un exemplaire dans les succursales de la Banque Royale ou du Trust Royal, il est important de le lire attentivement avant d'investir. La valeur des parts, 
de même que Us rendements, fluctuent. 

http://rnyalhank.com/french/fund

