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le meilleur service
le meilleur produit
les meilleurs prix
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CONSOMALt|

Le meilleur produit, au meilleur prix

L

C'est en 1984, sur I'avenue du
Pont Sud a Alma, qu'ouvraient les
portes du premier marché d'ali-
la seule
banniere privée au Québec. Un
peu apres dix ans, on dénombre
cing magasins Consomat et un
sixieme verra bientot le jour a Jon-
quiere. Les consommateurs peu-
vent, en effet, bénéficier des
nombreux avantages de la formu
le Consomat, a Alma (deux ma-
gasins), Rimouski, Chicoutimi et
Ville de La Baie, Consomat
emploie quelque 400 personnes.

Président et principal action-
naire de Consomat, I'Almatois
Marc Maltais explique que le suc
ces de cette banniere régionale
faut-il le rappeler, est simple. A
son avis, tout est une question de

mentation Consomat

vision. «La mission de Conso-
mat, explique-t-il, consiste a don-
ner au client le meilleur produit
qui soit, au meilleur prix possi-
ble.»
Elimination des
grossistes

Pour ce faire, le président de
Consomat a opté pour |'élimina-
tion des intermeédiaires, c'est-a-
dire des grossistes. «Chez nous,
insiste-t-il, on transige directe-
ment avec le propriétaire d'usine.
Mes acheteurs tont affaires avec
ceux-ci, qui envoient leur mar-
chandise a l'entrep6t d’Alma. Ce-
la réduit considérablement nos
couts d'achat et permet a chacun
de nos magasins d'offrir des prix
plus bas aux consommateurs.»

M. Maltais précise de plus que

le prix des mil
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compare avec
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Le client est
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sheme de

sans avoir a pensée des
faire de provi- géants de l'a-
sions inutiles. limentation,
Bien que Con- :«:;;:, c'est la com-
somat propo- ffrfeddsdis|  pagnie-mere
se des articles * wim g d TS ;{":f’; qui  s'enrichit
vedettes a cha- debadaid  au profit des
que semaine, il ? ‘__Q franchisés.
est surtout : 4 Chez Conso-
question  de mat, c'est l'in-
bas prix quoti- MARC MALTAIS verse  puis-
diens offerts a PRESIDENT DE CONSOMAT que ce sont

long terme et

sans coupons-rabais, il ne s'agit
donc pas pour le commerce de
restreindre les quantités.

Un principe qui permet au pro-
priétaire-associé d'étre son pro-
pre patron

La réussite de la banniére Con-
somat se résume également, se-
lon Marc Maltais, au fait que le
principe permette au propriétaire
-associé d'étre son propre patron
et d'avoir toute la latitude néces-
saire a une saine administration.
Une philosophie qui donne, aus-
si, droit de parole aux employés.
La formule Consomat donne inci-
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les propriétai-
res-associés de Consomat qui
profitent des bienfaits du centre
de service.»

Ce qui ne veut pas pour au-
tant dire que Marc Maltais ne gar-
de pas un ceil grand ouvert sur
tout ce qui gravite autour de lui.
«La formule Consomat est enco-
re jeune. Tout demeure a étre fait.
Il faut donc gérer prudemment et

L FORNIULE CONSONAT, AU SERVICE DU CONSONMATEUR

progressivement», admet-il.
Un centre de service de 42 000
pieds carrés

Le centre de service, la ou les
milliers de produits de centaines
de grandes marques de l'alimen-
tation se retrouvent, vient inci-
demment d'étre agrandi. Marc
Maltais a, en effet, récemment ac-
quis, sur l'avenue Bombardier a
Alma, Parc industriel, une batisse
de plus de 42 000 pieds carrés.
Signe des temps, cette construc-
tion abritait 'ancien entrepot Ali-
gro.

«Avec ['ouverture du magasin
de La Baie et de Jonquiere, qui se
fera apres la mise en place de no-
tre nouveau centre de service,
I'entrepot de l'avenue du Pont
était devenu vraiment trop étroit.
Ses 4000 pieds carrés ne
suffisaient véritablement plus aux
besoins considérables des cing
magasins de la banniere. Il nous
fallait donc un centre de service
plus vaste et plus fonctionnel»,
commente Marc Maltais en souli-
gnant que la mise en place de ce
centre occupe en ce moment
presque tout son temps. Ensuite,
il y aura ['ouverture de Jonquiere.
Et plusieurs autres projets, c'est
certain. Marc Maltais est incapa-
ble de rester inactif...
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WERC NALTALS, UN GARS DERANGEANT

Jeune garcon, le président de
Consomat, Marc Maltais, se ren-
dait régulierement au marché gé-
néral que possédait un voisin. Fn
fait, son enfance a été baignée
dans le commerce. Clest sans
doute pourquoi il se dit «a l'aise
dans ce domaine»

Compétent dans son secteur,
Marc Maltais I'est certes. Avant de
mettre en place la formule Conso-
mat, il a été propriétaire pendant
dix ans d'un magasin Provigo 2
Alma. En 1970, il recevait la mé-
daille d'or de I'Association des dé-
taillants en alimentation (ADA)
puis, en 1976, il se distinguait a
nouveau en allant chercher le se-
cond prix «Epicier Elite» du presti-
gieux journal Alimentation.

Ne se sentant pas bien dans
son association avec Provigo, il a
préféré ne pas renouveler son en-
tente et fonder sa propre bannie-
re. Un geste qu'il préparait de-
puis plusieurs mois mais qui
s'avérait tout de méme témérai-
re. On ne se sépare pas ainsi d'un
tel géant!

«Les obstacles ont été alors
nombreux, avoue-t-il, méme la
banque était sceptique. Je savais
que je ne repartais tout de méme
pas a zéro. J'avais de I'expérience

CONSOMAat|
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Président de Consomat

et une foule de contacts extréme-
ment utiles dans le milieu. Ca m'a
pris exactement six mois, apres la
fermeture de mon Provigo, pour
ouvrir le Consomat de l'avenue
du Pont.»

Visionnaire, agressif et
dérangeant

Homme d'action, Marc Mal-
tais peut aisément recevoir I'épi-
thete de visionnaire. Il peut aussi
etre qualifié de dérangeant. Un
terme qu'il utilise a bon escient.
Cette fagon de faire Iui a cepen-
dant valu bien des ennuis.

Déja en 1984, quelques mois
apres |'ouverture du premier Con-
somat, la compétition lui faisait
un proces, lui reprochant d'étre il-
légal en regard des heures d'ou-
verture du magasin. Qu'a cela ne
tienne, Marc Maltais profitera de
cette occasion pour ouvrir un se-
cond Consomat a Alma, cette fois
sur la rue Saint-Jude! Un an a pei-
ne s'était écoulé depuis le début
de I'aventure Consomat...

Plus pres de nous, mention-
nons la désormais «célébre affai-
re du lait». M. Maltais cessait de
vendre le lait Nutrinor, parce que
celui de la compagnie Sealtest
etait offert au client a un prix 11%

INT

Marc Maltais, un gars dérangeant... mais efficace!

plus bas. En bout de course, c'est
le client qui était heureux de cette
baisse subite du prix du lait.

En fait, Marc Maltais explique
haut et fort que chacune de ses
batailles, de sa séparation d'avec
Provigo jusqu'a la crise du lait, en
passant par sa bataille avec Ia
CSN, est tenue d'abord et avant
tout pour le bien du consom-
mateur. «La mission de Conso-
mat précise bien qu'on doit offrir
au consommateur, le meilleur
produit au prix le plus bas. Clest
tout!»

Un homme de famille
et de plein air

Bien qu'il pense un peu a la re-
leve, Marc Maltais ne songe nulle-
ment a la retraite. Il est toujours
tres actif. Le plein d'énergie, il le
fait a son chalet du lac Briilé, dans
la Zec Chauvin. Les fins de semai-
ne, il s'occupe de diverses facons
et vaque a de nombreuses occu
pations. La péche oui, mais la
chasse n'est plus pour lui. Il préfe

re désormais admirer les bétes
plutot que de les abattre. «Rien ne
vaut de longues marches pour re-
laxer, dit-il. On apercoit les oi
seaux, les gélinottes huppées, les
grands ducs et on oublie tous les
tracas quotidiens de la vie.»

Mari¢ a Clémence Lachance
depuis plus de 30 ans, Marc Mal-
tais a trois garcons. L'ainé, Louis,
travaille comme commis au ma
gasin de l'avenue du Pont, le se
cond, Christian, évolue a titre
d'acheteur aux fruits et légumes
au centre de service et le cadet,
Patrice, poursuit ses études.

[l est heureux de voir que son
epouse prenne toujours autant de
plaisir a ceuvrer auprés de lui, au
centre de service. En fait, une des
grandes satisfactions de Marc
Maltais, c'est d'avoir réussi a s'en
tourer des gens de qualité. «Des
gars et des femmes qui prennent
a ceeur leur travail et contribuent
nettement aux succes de Conso
mat», conclut-il avec bonheur

CONSOMAt|
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L'Atelier d'usinage Lapierre de Saint-Prime
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R. M. Fortin, prop.

450, sur Harvey Quest, Alma
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M. Jean Plourde
Agent en assurance
de personne

Mme Denise Villeneuve
Administrateur

Mme Hélene Simard
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L’'equipe gagnante de La

Meétropolitaine

Mme Christine Duval, A.V.C.
Agent en assurance
je personne

M. Gildor St-Gelais, A.V.A,
Agent en assurance
de parsonne

M. René Rhainds
Agent en assurance
de personne

Lisette Gaudreault
Agenl en assurance

de personne

M. Pierre Forest, A.V.C.
Agent en assurance
de personne

M. Robert Duval
Agent en assurance
de personne

Mme Chantale Lavoie, A.V.C.
Agent en assurance
de personne

M. Alain Bourgoin
Agenl en assurance

le personna

M. Charles Grenier
Arsnt &0 aBsLirdnGs

M. ALsis Lsmieux M Fillles Simard, A.V.C
i Agent en assura

Samedi,dimanche,samedi,

dimanche, samedi,
dimanche...

C'est ca la retraite. Un week-end continu R—
pour nos passe-temps preférés, nos voyages, ou simplement
pour nous détendre avec des amis. Mais pour la réaliser,
elle doit étre planifiée. Et il n’est jamais trop tét pour commencer:

N attendez pas au vendredi soir pour planifier
votre retraite. Appelez-moi dés maintenant pour planifier votre avenir.

N-

M. Jean-Eude
Agent en a

s Collard
ince

La Métropolitaine offre une vaste gamme de produits pour vous aider a planifier votre retraite:
des REER, des F.E.R.R., des rentes garanties et des produits d’assurance-vie permanente.

Mme Johanne Bernard
Slagiaire agent o

1ISSUrance de parsonn

Mme Denise Bourgeois

255, Racine Est - Bureau 200
543-7944. Chicoutimi

- | # La Métropolitaine

SHATRNLR 2y FRERTEUEIN VT WY LA TOSETAESY TR NN £ G RO PORW DTN AR WEDED T AT TF LA FTIC TP

1 “INOIWONO)3 ¥IIHY) / JHONVWIG-5I¥90¥d

AON 2L

| B



H6 PROGRES-DIMANCHE / CAHIER ECONOMIQUE

Vingt-six emplois assurés

Cuisido nourrit les travailleurs fo
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CUISIDO - Donald Bouchard et Claire Morency de Saint-Prime exploitent. depuis pres de cing ans,
la compagnie CUISIDO, une jeune PME qui fait de la cuisine de préparations pour les différents
camps forestiers de la région Lac-St-Jean et Chibougamau-Chapais.

(Photo Steeve Tremblay)
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Retraite dorée dans un pays amical

Bien se préparer avant de faire

(Par la Presse Canadienne)
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SOLUTION PUBLICITE INC.. une maison
reputee en communication et marketmg

) 4 !' ] (1€ |
| i Imieme ou 1Ct
mi :“' 1 (1e] f- ..r 0
le 150 ans. Solution Publicité
penelicle a grand
reputationaans| univers de
| | atie 4 y 1U¢
nay Lac-S J F
ffet. a l'instar de \ e

.'-'-;!:‘-&f'.-'lP"f"f.'(]': apritel entre

prise un pien patrimon
onstruit en 1869 Solutior
Put He Inc. ¢ [
f lie. L¢ e C
1€ mda [ £ I i
11 stune v
f dee 4 £
epuispiusge zZua ]
de la PME est le fruit des
Wal:
oriétaires. | .
1 ¢
¥
{
elLrs
J P
: or
i
re fa
a
e
1 v
e en

Les specialistes
en communication

capacite d'offrir au client la
strategle de comn
la plus compléete: leurs
conseils s'averent indispen-
sables

«|ln'ya pas un client qui ait
les mémes besoins, argu-
mentent-ils. Il s'agit alors pour
nous de bien cerner le mar-
ché ou son entreprise evolue
et de bien jauger le public
cible qu'il veut rejoindre. A
partir de cela, il sera possible
encore une fois de preparer
une strategie et de cerner
-"f"{"(}'JFH!:-‘I-“E-“" le moyen
requis dans chacun des cas
depliant, pochette, docu
ment ou video corporatifs
stand d'exposition, place
ment publicitaire a la televi-
sion, a la radio ou dans les
journaux, etc. Bret, I'élabora-
tion d'une stratégie et la per-
sonnalisation d'un concept

unication

Paul Potvin et Bruno Simard, propriétaires de Solution Publicité inc.

Une gamme de produits
diversifies

€
] iU C ¢
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11 L {
exemple d'Expo H bitat
d'Expo Nature a Chicoutimi et
duSalondesainés, delaFoire

environnementale et du Salor
du commerce d'Alma.
Solution Publicité inc
occupe par allleurs une place
de choix en terme de marché
corporatif dans I'ensemble
delaregion. lls'agitalors pour
les experts de suggerer au
client, apres lui avoir demon-
tré le bien-fondeé de leur choix
un produit qui conviendra a
ses besoins specifiques. Paul
Potvin et Bruno Simard sont a
e titre fiers de compter parmi
leurs realisations les plus
recentes, ie concept «Pas
SIon aance» ﬁir la discothe
que Le Calumet de I'Hotel Le
Montagnais a C,I..L.\,u?:rr':i ou
encorelaseriede 12deépliants
presentant les divers pro-
grammes du College d'Alma

“llssontaussiheureuxdemen-=

Qualite et disponibilite

1L Lc ;-‘1‘1' £
Des créneaux industriel et tion extéerieure pour I'HOL
institutionnel ie Chicoutimi_ ¢ tion P
Le ( 1€
C | !
Siay
1 13 I.J

Solution Publicité inc. se spécialise aussi dans la réalisation de logos corporatifs. Sur |d
photo: Martia Léger et Paul Potvin.
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Une optique axée
sur I'avenir

Chez Hydro-Québec,

la recherche est
fondamentale.

Sans progres, il n’y a pas
d’avenir. C’est pourquoi
Hydro-Québec accorde
une priorité a la recherche
et au développement. Plus
de huit cents employés et
scientifiques s’emploient
aujourd’hui a améliorer la
qualité du produit et du

service, a en accroitre I’effi-

Hydro

cacité et la fiabilité tout en
veillant a lui faire respecter
I’environnement. Aujour-
d’hui, la recherche fait
rayonner Hydro-Québec
sur le plan international,
crée des marchés d’expor-
tations et de nouveaux
emplois. Nos jeunes sont
les premiers a en bénéfi-
cier. Parce que I’avenir
passe par eux. L'avenir et
Pénergie: deux préoccupa-

tions, une méme vision.

Québec

L’énergie qui voit loin




Venez voir
les nouvelles
CAT 1996

Rabais sur
motoneiges 96

Obtenez 200 $
en monnaie Cat
en achetant
avant le
30 novembre
1995

Jusqu'a
1500 $ de rabais

sur motoneiges
Arctic cat
modele 93-94-95
en inventaire

* Jag-Z * Pantera
* Panther DLX

 ZR580 *» Bearcat 440

e Bearcat

e Widetrack 550, 20 pouces
/o« ZRT 600

* Powder special

e Et autres modeles

SUPER Rabais de
SPECIAL 15% a 50%
sur motopeiges sur vétements
i G Rabais de
10%

sur huile et piéces
Arctic Cat

« Pantera 90
* El Tigre MC92
e Prowler 90
et autres

VOYONS QUI A
LES IDEES
CLAIRES ET
UN FILTRE

2 PROPRE

S v ¥ )
R e TR Rl e e T

Les tronconneuses Turbo vont encore plus loin. Le

systeme de filtration d'air Turbo vous permet non seu-

lement de travailler a pleine puissance toute la journce.

sans devoir arréter pour nettover le filtre. mais il reduit
¢oalement la consommation d'essence ¢t le besomn

d'entretien.
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VENTE * REPARATION * LOCATION
1395, rue Hébert, Desbiens

346-5698

MECANIQUE & SPORTS GRAVEL |

GRATUIT! 6 CHAINES, JEU D'AFFUTAGE &

CASQUETTE JONSERED

OBTENEZ GRATUITEMENT
1 CHAINE, UN JEU D'AFFUTAGE,
UNE CASQUETTE JONSERED ET
UN ETUI DE TRANSPORT

VALEUR

0
.\" =
120° W %
=L
e N
ed =

JONSERED 625 Il /| 670 CHAMP
o JONSERED 2050 / 2040 TURBO

GRATUIT! 3 CHAINES, JEU D'AFFUTAGE & CASQUETTE JONSERED

VALEUR 1 305 W
e %. .5? JONSERED 2054 /
“;;cjn o=

2055 TURBO

NC.

y 4 \
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{
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Les taxes et Ia creatlon a emp|0|s

\I!II David E. Bond est vice-président, affaires
ouvernementales et relations publiques et économiste en chef a [
Inlhnqu Hong h mg du Canada

CREATT ‘;.L&)
t” €l ;Fﬁﬁ‘?
CAHIER

ECONOMIQUE

Valeur de la devise .
Manque a investir
Aboam voee ¥
we 27CE 1IN Tona
qQ S - -<0e.
\ —’ \._4_\"“"
-
Faifes=le
SavVoil

Pour une publicité a votre image
CONTACTEZ:

Yvon RHAINDS

Secteur Chicoutimi

A

dmanche

THERMAFIX
EXIGEZ LES PRODUITS

THERMAFIX

a.j. inc,

Des créateurs
d'emplois a
travers le pays

Du

verre

a travers l'univers

5 USINES DE
FABRICATION ASSOCIEES

Plus de 1000 points de vente

FABRICANTS DE PORTES,
FENETRES ET VITRERIES |

“Verre scellé  * Miroir |
“Verre plat " Porte-patio |
“Verre trempé  * Moustiquaire ’

|

“Verreteinté  * Vitraux de porte

THERMAFIX a.i.inc. |

3370, route rang 3, Saint-Nazaire
Tel: 668-6131. Fax: 668-5934




LES PRODUITS D.L.B. ENR. VEND PARTOUT AU CANADA

Proprieté d'interéts regionaux,

Les produits D.L.B. enr., 1171
rue Manic a Chicoutimi,
occupe, apres quatre ans
dexistence, une place tres
intéressante sur le marche
des sieges ergonomiques et
orthopédiques a vocation
industrielle.

Distributeur autorisé de la
compagnie allemande
Isringhausen (ISRI), Les
produits D.L.B. enr. vend en
effet ,partout au Canada. Ell¢

dessert plus particulierement

la grande entreprise, la PME
mais egalement tous les
intervenants du monde du
transport. Vice-president
Exploitation, M. Richard
Desgagne parle avec
emphase de la renommee
dISRI. C'est a l'expertise
acquise par l'entreprise au fil
des decennies. quil attnbue
entre autres, le succes des
Produits D.L.B. enr
«Fondee en 1919, ISR a
perce le marcheé des sieges
ergonomiques et

orthopediqgues en privilegiant

Sieges ergonomiques et orthopédiques

Des sieges qui repondent

Richard Desgagné, vice-président Exploitation.

differents de sieges. Elle
effectue de plus, une partie de
l'assemblage de certains de

Ceux-Cl. Les (

teristiques

I'elimination des vibrations
donc de la reduction notoire
des maux de dos. «ISRI est le
seul fabricant atteste par
I'Institut de recherche en sante
et en securite du travail
(.LR.S.5.T.) du Quebec
explique M. Desgagne. C'est
donc dire combien ses
produits sont reconnus
conformes

| N aTa 3 T 1 1 |3
Il mentionne aussi ia

specification de chaque siege
Chaqgue modaele est nstruit
|':.

onction des besoins de

I ne seront
saqit aun
operateur dequipement lourd
d'un camionneur forestier

d'un chauffeur d'autobus de la
ville, d'un autre qui fait de la
longue distance, ou encore
d'un opérateur de pont roulant
a Alcan. |l est donc essentiel
dit-il. de bien cerner 'usage
qui sera fait du siege desire
par l'acheteur

«|SRI garantit la durabilite et le
confort de ses sieges. Encore
faut-il, poursuit Richard
Desgagne, quils soient

Iusager :»_r

pas les memes S|

PUBLICITE

Un marche en croissance
Les normes de sanie et ge
securnte sont au ceeur aes
problemes de toutes les
entrepnses, selon le v.p
Exploitation des Produits
D.L.B. enr. Les dingeants sont
en ce sens conscients de
importance a accoraer aux
conditions de travail en

general et au principe

d'ergonomie en particulier
L¢ 1
[ e I
NOTme IX [ M
de t secunte, alleq

t-il et sont donc prets a nvesti
dans la prevention. Le besoin
l'equipements adequats est

1lors essentiel

Richard Desgagne est tres
optimiste face a l'avenir. |l
compte bien élargir 'action de
son reseau de
commercialisation. Aux six
agents qui sillonnent
actuellement le Quebec
s'ajouteront, en janvier1996,
d'autres personnes du cote de
I'Ontario. Elles verront elles
aussi a la vente de produits

ISRI mais assureront surtout

d'abord et avant tout la aux normes de santé et installes au bon utilisateur et

2 et developpement securite des sieges signes ISRI sont que ce demier sache, de son le service et la formation
o P | N B Aant e ' Nacnannd 4 =
5, argumente-t-il, ses LES Froduils U.L.D. en nomoret M. Desgagne cote, adopter des D'ici deux ans, les dingeants
produits répondent donc aux leles par, ae comportements qui des Produits D.L.B. en

]

Les Produits D.L.B. enr., est distributeur autorisé de la compagnie allemande Isringhausen

(ISRI).

Les agents de commercialisation Jean-Guy Ouellet, C
chard entourent Richard Desgagne.

armelle Gregoire et Clement Bou-

favoriseront son confort

Les specialistes des Produits
D.L.B. enr. — une dizaine de
personnes etroitement
formees selon les normes
ISRI - savent comment sy
prendre. Amenes a jouer un
ole de conselller. 1Is indiquent
aux travailleurs quelles son
les regles a suivre en matiers
dhygiene posturale et leur
expliquent la necessite
d'utiliser a bon escient les
diverses manivelles de leur
siege. Leur confort mais par-
dessus tout leur santé
dépendent de cet
enseignement.»

entendent bien, grace a

I'ALENA, mettre sous licence
’-]U\ [.ﬂ_; ".ji;[‘\ .1"“

AUt NOUN
es qui navaient pas

JE
jusqu a maintenant ete
commercialises en Amerique
du Nord par ISRI. La PME du
Parc industnel de Chicoutimi
espere augmenter sa vocation
le fabricant. Elle caresse er

ce sens dintéressants projets
En fait, tout demeure encore a
faire... C'est determines et
confiants que les porte-parole
des Produits D.L.B. enr
entament la derniere courbe

du XX siecle

'LES PRODUITS D.L.B.

DISTRIBUTEUR

SRI'=3R
ISRINGHAUSEN

1171, MANIC (PARC INDUSTRIEL) CHICOUTIMI (QUEBEC) G7K 1Al
TEL.: (418) 698-3424 « TELECOPIEUR: (418) 698-2223
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Creation de matériel didactique en éducation

De I'emploi par une nouvelle voie pour MADIE

ALMA (PET) - Depuis quatre Alors qu'ilfallaitfrapperaleur intéressant et avantageux»,
ans, L entreprise regionale porte, les commissions scolai commente Lajoie Y
MADIE (Matériel didactique en res font maintenant partie inté MADIE n'est plus une idée ou @
education) a creé des emplois grante de |'organisation un projet comme Il y a huit ans
N repondant a des besoins de dit-il, s'appuyant sur les réalisa-
matériel éducatif. Le projet a vu _ ‘ : tions concreétes de l'entreprise
e jour il y a huit ans - Les contrats de MADIE totali-

Depuis le printemps, on ! sent entre 650 000 $ et 700 000

$, depuis le début des produc- — . :
tions, en janvier 1992. C'est materiel didactique en education
sans compter la participation a
des projets spéciaux sur la
scene internationale, avec des

essale de consolider les
emplois des personnes en
place .j';l[ll’i"lf_‘[L]',fil_"_n’[.‘lr s5e

priverdecetteressource humai

t

ne particuliere et sa precieuse

expertise pays comme le Burkina Faso ou
MADIE emploie actuelle la republique d’'Haiti
ment six personnes, presque a Depuis ses débuts, MADIE a

temps plein. Sonnouveau statut donne le jour a une dizaine de
lentreprise devrait permettre ; produits différents: carte géo-

integration graduelle d'autres ( A H I F R graphique et matériel d'accom-

membres a l'equipe pagnement, 21 affichettes pour

Le président Roger Lajoie [( ()N()[\/”(QUE les Sciences de la nature au pri-

vante les avantages de la nou maire, ainsi que 6 affiches et JEAN-YVES DECHESNES est directeur général de MADIE,

velle structure, officialisée en . trois documents sur video

septembre lorsque le statut de MADIE a produit un total de  apport concret a des dossiers du matériel réalisé speciale

MADIE a éte changé et que les  «L'ancienne formule était une c ng guides pedagogiques precis comme I'éducation, lors ment pour les producteurs agr
OMmmissions scolaires sont  etape par laquelle il fallait pas- s'adressant a la fois aux ensei-  du c« ngres de 'ACFAS, tenu a coles de la région. Ce matérie

aevenues partie prenante de er. |l faut toujours prouver que  gnants et en partie aux éléves 1PS ectronique (aocumen

MADIE ir ce en quol on croit est valable P..'|A"_:||[ compte aussi un nr tair )

Chez-nous l'hiver
nous fait pas peur

VASTE CHOIX
d ensembles de
motoneiges

pour hommes, femmes
et enfants

Ensembles
de ski |
oz@ NE Jaiksetls |

Polar |

PRODUCTION - Depuis ses débuts, I'équipe de MADIE a donné le Jjour a une dizaine de produits SPORGTOP

différents: carte géographique et matériel d’accompagnement, 21 affichettes pour les Sciences de GEAR

la nature au primaire, ainsi que 6 affiches et trois documents sur vidéo. JaCketS

-~ < = l\\\ \‘?\ ~ \ . A U
e

LES MEUBLES
* Sous-vétements Combi

- ddap-Tech ey

* Bottes Glacier de Sorel
3067, RANG 3, SAINT-NAZAIRE

669-2261 {

Il nous fait plaisir d'annoncer que
Dufresne Sport de Saint-Félicien
X est dépositaire de nos vétements.

. B7r

acalier acepie B Deo S Y HABILLEMENT D'HIVER
* Meubles adaptés ax: 669-2262 Thomas POUR TOUTE LA FAMILLE
* Armoires adaptées \ MANUFACTURIER DE VETEMENTS |
*» Salle de bains adaptée Jean-Pierre " LVSnee: (g ot ditai f
* Moulures de bois SIMARD osselin s e
B Propriétaire | | 1742, boul. du Jardin,
| *Etc. _ s | | sSaint-Félicien 7.2 Polaire Plus
‘ jodosdniha 8 @ cus B osa > o8ain I VB LAY UV S PRI TR T o Y B B ____-__} 679-1770 A Bl t e WA o 303626|
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20 ans de service ef d’ excellence

L'entreprise Hydromec inc. de Dol
beau célebre cette année son 20e an
niversaire. Spécialisée dans la fabrica-
fion, la réparation, 'entretien et la ven

te de pieces hydrauliques et pneuma-

fiques, cette entreprise fait figure de
leader dans la région

C'est en 1974, que Marcel Trottier
fier de ses 30 années d'expérience en
usinage et soudure, entrevoit les be
soins du marché dans le domaine de
lhydraulique. A cet époque, person
ne ny croyait. Malgré cela, Marcel
Trottier, convaincu de son idée, met
de lavant son projet qui prend nais-
sance a l'éte 1975

Depuis 20 ans, Hydromec inc. a con-
nu une évolution constante passant de
3 a 12 employés. Avec les années, le
personnel s'est faille une solide experti-
se dans le domaine et a bati sa répu-
tation grGce a un travail de qualité et
un service apres-vente sans faille

En plus d'un personnel expéri-
menté et compétent, Hydromec
dispose d'équipements et d'outil-
lages capables de répondre
Qux exigences dans le domai-
ne. Desservant une vaste clien-
tele, provenant tant de la gran-
de enfreprise que des petits en-
frepreneurs, tout ce qu'Hydromec
veut, c'est que le client reparte entie-
rement satisfait.

(PUBLICITE)

Hydromec INC.:

Hydromec posséde un inventaire le qui a toujour: * igné sa confian
complet de DIC’I es et accessoires, tan ce i-._ s clients ont su apprecier les ef

dans les domaines hydrauliques, mé- forts de tous les n.’rT‘[.‘-!n. yes pour mainte
canique gue pneumatiques, apparaqis nir l'excellence du service et la quailite

sant comme le plus important au Lac du fravail. A cet égard I'équipe dHy
Saint-Jean aromec est fiere de cet encourage

Si Hydromec a réussi @ maintenir une  ment ¢ Jul les incite constamment a se
croissance constante au cours des an aepasser et a maintenir leur traditior
nées, c'est gréce a une clientéle fidé- de qualite

CONSULTEZ DES EXPERTS POUR

VOS BESOINS HYDRAULIQUES
11 SPECIALISTES A VOTRE SERVICE

DEPUIS PLUS DE 20 ANS

Département PIECES ATELIER
* Centre de boyaux et raccords hydrauliques * Fabrication et réparation de cylindres
le plus complet au Saguena—Lac-Saint-Jean. hydrauliques standards ou métriques.

* Vente de garnitures pour cylindres hydrauliques
standards ou métriques.

* Usinage et soudure générale.

DISTRIBUTEUR

ol N1V

* &0 I VW HYDRAULIQUE

« GATES boyaux et raccords. ystrauliques.
« CATERPILLAR boyaux et raccords.
« TOPRING produits pneumatiques. grosse «boring» au Lac-Saint-Jean.
« MIKALOR colliers de serrage robustes.

* Réparation de pompes et moteurs

* Nous possédons maintenant la plus

SIQUISAON 2L 31 ‘INOIWONOII ¥3:HY) / IHINYWIC-SI¥904d




] Che a soudure ade tout
1ENrE e 1l||.r_.:|-r demarree
cetle jeune entreprise devrait

J Irer de | empi 15 ou 20
per nnes | on inclut la
iintenance industrielle dans
1 liste de nos specialités. || y
iUrd dUssi un service
aimngenierie, de dessinateur

industriel et de contréle de la
qualite. Ce sera vraiment
‘:fJI'I'IFllt,'1 comme servicess»
mentionne Clément Fiset de
Desbiens qui, depuis prés de 30
ans, travaille en maintenance

industrielle
Pour les deux propriétaires
celte nouvelle entreprise
permet a la municipalité de
Desbiens de retirer
d'importantes retombées
«La Ville nous a
alde dans

econa |[T1||jiljl:'i
grandement

A { :
| CAHIER
ECONOMIQUE

ae notre
1 reait ae
taxes et en nous facilitant le
travail. Elle en recoit déja des

entreprise avel

ivaniages parce que nous
faisons affaire ivec des
entrepreneurs locaux. D'autre
part comme nous avons
''ntentior ) la demande le

justifie, d'ajouter du personnel
certains travailleurs pourraient

alors s'etablir ci. Chose
ertamne, il etait bien clair dans
notre esprit que le: jeunes

auraient ia chance de travailler
avec nous. On compte dans
notre
dexperience et avec l'ajout de
jeunes professionnels ca

un amalgame

personnel des gens

devrait donner

des plus intéressants. Cette
entreprise sera aussi utique eh

H14 . PROGRES-DIMANCHE / CAHIER ECONOMIQUE, le 12 Novembre 1995

L'Atelier d'usinage et de soudure Desbiens

Pour donner une chance aux jeunes |

\‘.

2

décembre. Sur cette vignette, les deux propriétaires Clément Fiset et Janel Rondeau.

SON genre en ce Sens que nous
aurons uncamion de service qui
ira chercher le matériel
defectueux chez un client.
I'apporter al'usine, le réparer et
le retourner a son propriétaire»,
ajoute Fiset

L'atelier d'usinage et de
soudure Desbiens inc. ouvrira
ses portes fin novembre, début
decembre. Seulement en

outillage des plus modernes, on
en note pour 225 000 dollars
«Pour demarrer notre
entreprise, nous avons regu une
aide du Fonds décentralisé de
creations d'emplois pour un
montant de 50 000 dollars et
nous attendons une reponse
positive de |'Association des
travailleurs indépendants dont
le president est Marcel

Parmi les 60 premiéres au Canada

Diesel marketing mise sur la
formation et la matiere grise

MONTREAL (PC) - Jean
Frangois Bouchard et Philippe
Meunier, les deux fondateurs
de Diesel marketing, se tar
guentde nerienfairecommeles
autres

Diesel investit notamment
dans la formation, allant méme
jusqu'a offrir des cours de fran
¢ais a ses employes

L'entreprise refuse de tou
jours galoper derriére les
clients. Les fondateurs de Die
sel misent plutét sur le dévelop
pement d'une relation d'affaires
a long terme

En commencant par des

L grandir avec

proje Ie n
Jean-Francois

In entrepreneur de

client IVance
Bouchard
27 ans, avocat de formation
Depuis sa fondation en 1993
Diesel a réalisé des mandats
pour des entreprises telles que
les produits Marcelle, Téléfilm
Canada, Lassonde et fes1ignes®

aeriennes El Al. «Nous tou-
chons au marketing applique,
dit Jean-Francois Bouchard
Nous avons inventé le terme
pour expliquer que nousfaisons
lout ce qui découle d'une stra
teglie marketing. »

A l'automne, Uniprix a lanceé
une campagne publicitaire
congue par la jeune equipe de
Diesel

Dieselsemblerouler ... pleins
gaz. D'aprés un classement
effectué par le magazine Mar
keting, l'agence dirigée par
Meunier et Bouchard se classe
parmiles60premiéresauCana
da. Pas si mal puisqu'il exist
environ 200 agences au Qué-
pec seulement

Malgré un palmarés impres
sionnant, les deux fondateurs
refusent de s'asseoir sur leurs
lauriers et regarder le train pas
ser. S'ils investissent 10 pour
ceht te (& masse sdtariate en

Duchesne. Notre étude de
marche nous prouve hors de
tout doute qu'il y a de la place
pour ce genre d'industrie dans
notre coin

Nous desservirons toutes les
municipalités du secteur et plus
encore. Onpense méme obtenir
un contrat avec Cartons St-
Laurent. La creation d'emplois
nous y croyons et c'est pour

formation, c'est pour miser
encore plus sur leur «capital
intellectuel». «Nous allons offrir
une formation en francais, sou-
tientJean-Frangois Bouchard. ||
y a une lacune importante de ce
coté-la dans le systéeme d'édu-
cation et nous voulons prendre
le relais. »

Diesel permet aussia sa dou-
zaine d'employés de consacrer
une journee par mois a un orga
nisme de charité comme béné-
voles, tout en les rémunérant

Selon Jean-Francois Bou-
chard, Diesel réalisait un chiffre
d'affaires de plus d'un million de
dollars I'an dernier. Et la crois-
sance ne semble pas vouloir
connaitre un répit pour cette
entreprise nee en plein désoeu-
vrement économique

«S1 on pense que pour bien
servir nos clients, il faut grandir
alors on le fera!», martele M

Bduchard

(1S
NS

=

USINAGE - Présentement en construction, I'Atelier d'usinage et de soudure Desbiens inc. ouvrira ses portes fin novembre, début

Photo Steeve Tremblay)

cette raison que nous avor
decidé de foncer. C'est
contracteur Remi Coté de
Meétabetchouan qui construit
actuellement la not ¢
batisse», de conclure Clément
Fiset, qui estime que d'autr
petites entreprises pourront ¢
greffer a la sienne dans ut
avenir rapproche, créant ain
d'autres emplois.

e

Les deux jeunes entrepre
neurs n‘apprécient guert
bureaux cossus et parés de
dorures. Mais Diesel ¢
presque aux différente:
ques de données auxque
elle est abonnée. «Nous
mes informatisés a 99,9 pour
cent, lance Jean-Frangoi:
Nous entrons dans un fichier
méme les C.V. que nous rect
vons.» Dieselne jette jamais au
panier les demandes d'emy
Jean-Frangois y tient particuli
rement. Ce petit cousin de Jac
ques Bouchard, le pére de la
publicité au Québec, se so
vient d'ailleurs encore de la
réeaction de son illustre parent
alors qu'il lui avait envoye sor
propre curriculum vitae
m'a jamais réepondu, tempéte
Jean-Frangois, Je me suis dit
que lorsque j'aurais ma propre
agence, je répondrais a toutes
les demandes d'emploi»
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[nter Transport inc. de Jonquiére

—b -

PUBLICITE

Quatre jeunes femmes
en route vers l'avenir!

La détermination est, il
faut bien le dire, i la base de
toute réussite. Quand on
croit vraiment en ce que 'on
fait, on ne peut
wtrement que mener a hon

faire
port son projet.  (Cest
exacrement ce gui se passe
wec quatre Jonquiéroises
nouvellement en affaires.
Les sceurs Carole, Nathalic
et Anne Girard ainsi que la
fille de Carole,

Perron, ont en ettet décidé de

I 1scale

mettre  sur - pred  une

transport

compagnie  de
Inter Tr INSport inc., rue
Béliveau a ]-‘l‘l\!"..H]'k. En
}']a'i.’lt' efrervescence
phénomene normal quand
une entreprise démarr

nos Juatre 1550C1€eS
\il'}‘l'['\]t_'l][ ik \E‘\".‘.!H'll\.‘!ia'
Comme leur slogan l'indique,

LH\‘ sont «€n route vers

l'avenir».
«Ca faisait longtemps que
nous songions a partir notre affaire
Nous avions le goar d'étre notre propre
patron. Nous sommes dong, insistent-
elles, \[L"L'I'HE”K(\"‘ I nous ramre
connaitre et a faire notre place dans le
domaine du transport général et du

courrage, »

Un métier non traditionnel qui ne
fait pas peur

Pourquol un domaine aussi peu
tacile que celui du transport] un secteur
d'activité o, a priori, les dirigeants de
sexe féminin se comptent sur les doigts
de la main! «Parce \|ll.l‘ est E‘-'“|]‘IL' de
faire les choses autrement, expliquent
les sceurs Girard. [l n'est pas nécessaire
de jurer ou de crier fort pour faire des
attaires.
surtout le respect sont i notre avis de
beaucoup plus efficaces comme style de

L'intellicence, doigté et

gestion.»

«Mais aussi, poursuivent-elles, parce
que nous avons été élevées la-dedans et
que nous ne partons donc pas a zéro.»

Présidente d'Inter Transport inc.,
Carole est fiere, a l'instar de ses trois
associées, de pouvoir compter sur
I'expertise et I'expérience de son pére
Un vieux loup de mer ou plutot des
routes! «Notre pere, Camille Girard,
évolue depuis 40 ans dans le transport.
Ses conseils nous seront d'un précieux
secours. C'est pourquol nous sommes
particulierement heureuses qu'il ait

Anne Girard, Pascale Perron, Nathalie Girard et Carole Girard dirigent les destinées

d'Inter Transport inc.

dccepre de nous donner un coup de
main pour le démarrage de notre

compagnie. Lui qui a travaillé p

us de
20 ans chez Tremblay Express de
Jonquiére, avec Mme Jeanne D'Arc
[remblay Roy comme patronne, sait
que les femmes peuvent étre tres
efticientes dans le transport.»

«llya 15 ans, contie Camille Girard,

ON N'aurait pas pu concevoir que quatre
femmes puissent décider de tout laisser
pour se partir une entreprise de

transport, tellement le milieu était dur.
Clest pourquoi je garde un profond
respect pour Mme Jeanne D'Arc

Tremblay Roy. Aujourd'hui tout ¢a a
bien changé. Je sais que mes filles

réussiront a se tailler une place au soleil
grice a leur ténacité et le coeur qu'elles
mettront a la tiche. Leur décision me

FNTER

I RANSPORT inc.

hand

fatt aussi specl ilement chau i coeur

que ¢a prouve que [es jeunes peuvent

encore faire de o1 Hhiw Chi
femmes notamment. A 15 ans, ma

petite-fille Pascale est en mesure d'étre

ISCS, lw

initiée au monde des affaires, ce qut lui
permet d'ores et déja d'envisager le

futur avec optimisme.»

Une méme vision de l'avenir

Travailler ensemble sans se tirer
¢ pour quatre

C

cheveux, est-ce possib
membres d'une méme famille? «Bien
str que oui!», répondent en cheeur nos
principa
est une question d'organisation et de

esintéressées. Pourelles, tout

perspective d'avenir.
«Notre pere Camille nous servira
quelque part de support moral. Mais,
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Les dingeantes d'Inter

Visent pas

[ransport ing _
moins que le marché nord
iméricain dans  son
ensemble, en ce qui touche
l¢ courtage Ont-elles peur.
Envisagent-el

specttiques’ Pas vraiment

es des  difficuleés

IMISCT sur I.I ‘;|:|||1\ 1
t.oll

irment-elles sans |'.x-:-' ion. Lest a
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entreprise. Le service sera la priorité de

1
rous { NS Lavenir ¢t C est pourquol

NOUS SOIMIMES 11551 conmantes

L iI indement motivees er Ut autant

\l.\ rerminees a PETCET 1¢ mar I':\ NOLUS
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ntrevoyons les prochains mois ave

positivisme. Il ne faudrait surtout pas

oublier que nous avons la téte dure.

3655, RUE BELIVEAU, JONQUIERE (QUEBEC) G7X 9V5
FAX: (418) 547-1605

547-9596

Camille Girard fournira son support
moral aux quatre associées d'Inter
Transport inc.
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une entreprise
reconnue chez nous pour la qualité
de ses produits, vous présente

son nouveau - )
Le lraverse E

un filtre remarquablement ‘,‘:‘:;
Jin et contient

que s'il était uniquement
pasleurise.

et
naturellement
DISTRIBUTION REGIONALE PAR:
Distribution Marcel Drolet
1210, Bersimis, Chicoutimi -Tél.: 1-800-693-1624
DISPONIBLE DANS LES SUPERS MARCHES SUIVANTS: _
SUPER C PROVIGO GAUTHIER | IGA MARCHE FAUBOURG PROVIGO VENNE
Jonquiére Mistassini Jonquieére La Baie
PROVIGO SPENCE  PROVIGO CHICOUTIMI | IGA ALIMENTATION FAUBOURG | MAXI ALMA
Dolbeau Chicoutimi, secteur Nord Chicoutimi Alma
METRO BOUTIN METRO CHICOUTIMI |IGA R. GIRARD & FILS | MAXI CHICOUTIMI
Dolbeau : Chicout_imi | ; Saint-Félicien | Chlcuutlml
PROVIGO JONOUIERE METRO VERREAULT PROVIGO BOUTIN | MAXI JONOUIERE
Arwda La Bale . Saint- Fellclen 5 . Jonq_q_l_e_@
PROVIGO BOILY METHU ALIMENTATION L. M B. |PFIO\IIGO PLACE DU ROYAUME | CONSOMAT
Chicoutimi | Saint-Félicien | Chicoutimi Chicoutimi
CONSOMAT CONSOMAT CONSOMAT
La Baie Alma du Pont Alma, Saint-Judes
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ela force de la marque Lactantia; e 78 % des personnes interrogees
le concept d'un produit filtré plus ayant dégusté Purkiltre.. prévoient
frais; en acheter, méme a prix habituel

ela réaction des
consommateurs apres la
dégustation.

- B ¥ c < X tiar

e e lait PurFiltre de Lactantia contient e '! '>‘: .|I|I.j~,‘ {,.ij,-:(l;|||||l1l:a“t i

92 fois moins de bactéries que le lait _ ; i||[.|'||‘1'nt"|'|'~s ont

uniquement pasteurise. : B :h-rl;n':iﬁquv le lait
e Ce lait au got plus frais, g PurFiltre.. de

¢ , reste frais plus longtemps, e l.es personnes s : Lactantiaw «gottait

nnluru-llmm"m, N interrogées ' #T plus frais» que leur lait
° |_J’l P!“!}“"l des bactéries sont considéraient Lactantia / i habituel.

éliminées par un filtre issu d'une comme une marque de A ’

technologie d'avant-garde, mais tous prestige et de haute qualité

, qui offrait des produits
‘A : %‘ O\ «supeérieurs aux autres». |.es consol !
#® 4 e |.¢ lait Lactantia PurFiltre.. .1%,

= ‘%“ ® 90 % des personnes interrogées ont gotte le 2%
%‘ % réagi au concept du lait PurFiltre..
e en déclarant qu'elles acheteraient le
I,l‘_ procédé de II]il.‘i'.llﬁlll'!i{inll tlhv_ll‘atrnnnl‘i;l pl‘n(illi!A
laisse passer les éléments nutritifs du lait,
mais arréte les bactéries.,

N N ] I.' emballage du lait PurFiltre.. de
Vl R Lactantiavw transmet une image de
qualité, de bon gout, de
fraicheur et de purete
naturelie.

e

| (J \ L

Depuis deux ans, Ault a réalisé 12
études qui ont réuni plus de 1000
consommateurs, afin de préciser:

® [ 'emballage en couleurs
du lait PurFiltre,. de
Lactantia.. est unique en
son genre et les
consommalteurs
"appreécie.
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Fabrication de moulures en bois

Mobois compte inesir a Dolbeau
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tremble. une ressource visibl VENTES —Deux destrois propriétaires de Mobois, Céline Lalancette et Guy Néron. Ils veulent éten-

lisponible en grands
juantite. Mobois ajoutera tr il et Mobois d
pr 111¢ ent ( JUIDE bo e qQul auq
' ( nteuse qui pourr ie production. La
1@l [ Dartie Hal 1L r Hure 1 tre b
tremble tuetiement, 1a pre niveau productior
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Les Fenétres Vézina et fils

La tradition se poursuit de

AINT-PRIME (RT)
1882 | Feng

de Saint-Prime se demarquent

tres Vézina et fils

ol autres enitreprises adu
meme genre. A cause de cette
recherche de |la qualite du pro

1818 au pour la contian

e que cette PME entretient

S M
£ ; NOVES

pecialiste el manutactuner
ltenetres de bois ou

en pv portes a acier, portes

palio, portes de garage et puits

1e lumiere, Vezina et fils indus
Irie 1€ Saint Prime ¢ ompte
iellement /7 en ployes alors

ju'au tout debut, le fondateur

Louis Vezina et arriere-grand

pere du proprietaire actue
1de se retrouvait seul pour
repondre ala demande. «Notre

reprise, c'est une affaire de

agenerations. Aprés Louis
a eu mon grand-pére Alfred

mon pere Arthur et apres moi

’ Alain. Si la
{ na ¢ | 1 € 111
{ | | re b
I I < Ere I re onag
i mon gargon, Fentrepr G
7 fechir : IS aTE Prime.
I | t ry ] It 1 t
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; TRADITION — Alain et Claude Vézina poursuivent la tradition de Fenétres Vézina et fils de Saint-

Y ez Nnou dre leur part de marché au reste du Canada et au nord des Etats-Unis.
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(Photo Steve Tremblay)

(Photo Steeve Tremblay)
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1
dre a dautres scieries puisqus
1 demanae demeure tres tort

[out comme les DesoinNs pres

LEeS proprietlaires estiment .

qu'une fois I'essence de trembls

utilisee, Mobois comptera sur '
dix employes qui en dénombre
stuellement nuit. La moulure
cadrement re te sur )
e marche 1S O
pie ine s. lls aus
etendre leur part de he a d

reste du Canada e
Etats-Unis. Contrairement aux
autres usines semblables au
Québec, qui dirigent leur pro -

duction vers la moulure pour la 3
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pas cesse de progresser au f
des décennies, Claude Vézina
veutcontinuerdanscettememe
veine. «On forme notre persor
nelici et le jour n'est pas loin ou
on devra augmenter le nombre
d'emplois. Il y a un march¢
d'avenir dans ce domaine si tu
tattaraes a te demarquer de
autres. Notre marcheé, qui ¢
tue surtout aux alentours de
int-Prime., deborde depu

tenant. Nous
local neuf de

pleds et (¢

present, nous sommes exi

[ | 1 satistaits de la rep
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VALEUR AUX LIVRES

30 SEPTEMBRE 1994

: 2,23 $

30 SEPTEMBRE 1995
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Maillage et projets

Plus de support des entrepnses eX|stantes
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iesalla- ANDREE PILOTE, directrice du SAJE du Conseil économique
' Lac-Saint-Jean-Est.
Ireprise el 1 une pangue de parrainaaqi ipprocneraesentrepreneurset
+ | rrait ntéarer de« r ce
Parrainage eveler particulierement effica opper des idees de projets. Ca

Selon Andrée Pilote

Les entreprises de service
attirent les entrepreneurs
dans une proportion de 80%
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1'autre ments
simplement de monde y trouverait son compte
ir it Mime Les entreprises les conna
ent les creneaux a exploiter et
s organismes de soutien ont des idées de projet:
pourraient sup- me Mme Pilote

— |
Le Salon d'esthétique

Nicole Gingras

Lo |
Maison de 12p0s

Vivez une journée tout en
douceur dans la tranqu;ll:té

et le professionnalisme tant-"
recherché par notre:

FORFAIT SANTE:

* Soins du visage

* Drainage lymphathique
du corps

* Soins de pieds

* Pressothérapie

» Souper santé

* Nuit de repos __p

* Petit déjeuner ~ Nicole Gingras

* Bain relaxant Propriétaire

Prix forfait No '
donnés du lundi

2 003 A au samedi de
13h30a21h30

«S' arreter un moment
pour penser a soi!»




DES SPECIALISTES
avec des méthodes reconnues

Toutes nos spécialités sont approuvées (telles que diffusées a I'émission 24/ 24)

[_] Des traitements capillaires spéciaux pour prévenir la calvitie?

[_] Prothése capillaire suite aux traitements de chimiothérapie?
[_] Un nouveau procédé artificiel?
[_] Une greffe de cheveux?

Sachant qu'il existe plusieurs facons de remédier a la calvitie, Guy Lafleur
a opte pour la Repousse naturelle de ses cheveux. Cette technique permet
de retrouver les cheveux perdus de facon graduelle et définitive, comme
notre option #4.

Voyez
le nouveau
uy Lafleur

Sl vous répondez OUl a l une de ces questions, nous vous conseillons
de prendre un rendez-vous

L] Vous étes de ceux pour qui une calvitie est une catastrophe?
L] Vos cheveux tombent en abondance?

L] Vous avez des pellicules?

L] Vous souffrez de démangeaisons du cuir chevelu?

] Vous avez des cheveux gras ou secs?

Une consultation et une analyse de votre cuir chevelu s'impose!

Consultez les spécialistes:

Clinique capillaire Saguenay

' 874, boul. de I'Université Est, #101, Chicoutimi e
Vs o 1 lundi au jeudi de
i 5 & =% - 1 = W T
. Succursales: Alma - Saint-Prime - Chibougamau - Dolbeau e de 3ha 7}
/? Vendredi de 9h 2 20

Patricia Ouellet
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WSBAS PRIX Kt JAMAIS VUS:
CENTRAL

ASPIRATEX ASPIRATEX CYCLO-VAC
2000 1100 Diplomaie 200

WM OTEURS ] MOTEUR MOTEURS
15 AMPERES AMPERES 12 AMPERES

47’5o$
Odg Notre volum

de vente nous permet de vous oﬁnr%

LES MEILLEURS PRIX! 25

ASPIRATEUR MOTEUR NEUF

reconditionné
Margque Electrolux POSE

A. PARTILR DE :

* VENTE FACILITE

¢ INSTALLATION DE PAIEMENT
CENTRAL DE COTE

* ASPIRATEUR TaE—— CH |COUT| M| INC
USAGE 3 Bl

gl PLACE DU ROYAUME 696 50 2 4 | i
MARQUES (Prés de Canadian Tire) - el

Vendons également plusieurs marques d'aspirateurs centraux
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Fabrication et installation d'équipements industriels

- FjordTech Industrie inc.

table sur la qualité

Le respect des nor-
mes de qualité demeu-
re un prérequis pri-
mordial pour tous les
dirigeants de PME qui
désirent faire des af-
faires avec la grande
entreprise. En effet, a
'aube des années 2000,
le principe de qualité
totale s'avere un pré-

cepte vehiculé par tous.

C'est dans cette pers
pective que les hommes
d'affaires baieriverains
Benoit Boily et André
Montpellier, ont décidé
de partir leur propre
entreprise en janvier
1995. Situee sur le bou
levard de la Grande-
Baie Nord a Ville de La
Baie, FjordTech Indus-
trie inc.. qui a comme
vocation premiere la
fabrication et l'instal-
lation d'équipements

industriels pour pape-
tieres, alumineries et
mines, table d'abord et
avant tout sur la qualite
de son produit. Cette

philosophie est égale-
ment véhiculée en ter-
me de réparation ma-
jeure de navires tran-
satlantiques, domaine
ou elle est le maitre
d'ceuvre dans la région.

Pour ce faire Fjord-
Tech Industrie inc. se
doit d'eétre accréditée
par le Bureau canadien
de soudage en matiere
de soudure d'acier ino
xydable, d'aluminium
et d'acier. Une des ra-
res PME régionales
eévoluant dans le do-
maine a l'étre. Ils sont
aussi heureux de pré-
ciser leur accréditation
a la norme Z- 299.3.

Nos clients, indi-
quent-ils, peuvent étre
assures que la qualité
du produit realisé sera
numero un. Nous en
faisons une condition
essentielle avant de
procéder a la sortie de
tous les produits con-
cus chez nous. Seules
les pieces parfaites

sont en ce sens expe-
diees au client.»

Des équipements a la
fine pointe et une
équipe de
professionnels
hautement qualifiée

Pour étre en mesure
de mener a bien leur
objectif qualitatif, les
propriétaires de Fjord-
Tech Industrie inc. ont
consenti a des investis
sements majeurs du
coté des équipements.
La encore, ils parlent
de la necessité d'etre a
la fine pointe de la
technologie.

«La qualité est étroi-
tement lice a la pre
cision des équipements
utilisés. Nous venons
done tout juste d'acqué
rir une oxycoupeuse
sur autocad. rappor-
tent-ils. Un petit bijou
qul permet de realiser
des pieces hautement
detaillees.

Qui dit équipements
dit personnel. Benoit
Boily et André Mont
pellier précisent que
leur compagnie donne
du travail a une tren
taine de personnes. Des
employvés plus compe
tents et plus profession-
nels les uns que les
autres.

«Nos clients, affir
ment-ils, reconnaissent
l'expertise des gars qui
ceuvrent chez nous.
Nous sommes tout par-
ticulierement satisfaits
du travail de notre
équipe de techniciens
d'assembleurs, de sou-
deurs et d’hommes a
tout faire. Les membres

de cette équipe se com-.

pletent admirablement.
Ils parviennent a livrer
un produit qui répond
aux exigences les plus
pointues des clients.»

Des perspectives
d'avenir réjouissantes

Conscients que leur

experience respective
dans le domaine indus-
triel joue en leur fa
veur, MM. Boily et
Montpellier entrevoient
l'avenir de FjordTech
Industrie inc. d'un tres
bon ceil. Ils anticipent
par le fait meme ac
croitre leur marche
d'une maniere notoire.

Ainsi. en plus du Sa
guenay [Lac-Saint
Jean et du Quebec. ils
prevoient offrir leurs
services a l'exterieur
duterritoire quebecois.

Pour cela ils comptent
bien mettre plus que
jamais l'accent sur la
fabrication. Le secteur
des pates et papier de
meurent le principal
creneau a developper.
Deja renommee
pour un bon nombre de
clients. la qualite de
notre produit. a l'instar
de l'excellence de no
tre personnel nous fa
ciliteront la tache. Le
travail et la foi en notre
compagnie feront le
reste-, concluent-ils

Entretien d'un navire aux Installations portuaires
de Ville de la Baie.

o

Les propriétaires de Fj

ordTech Industrie inc.,

Benoit Boily et André Montpellier devant leur
derniere acquisition: une oxycoupeuse sur autocad

et a il optique.

oM/ =
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2760, boul. de la
Grande-Baie Nord
Ville de La Baie

Fax: (418) 544-7091
Tél.: (418)

544-3739

04167
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Salle de spectacles doublée d'un bar

dis que d autres découvrent

ALM =1 1 salle L
J . { wed Alma éta I'établissement
bhlir d b ¢ ffisante Le besoin d'un tel endroit
pour a rer son avenir et par existait a Alma, estime Manon
équ e maintien de Poissant. Daniel Jeanrenché
mo rése rit
‘I 1qgit de tr [ . «Nous avons rempli un
temps plein et de quatre creneau vacant. Les gens
na personni Ul tr vllent s'en rendent plus compte
y temps par qu avant!»
Cel ete, par exemple X
etuaiants en musiqu ltra
illé pendant 10 ser »
lans leu e 5t rare de
nou r 111§ r 141
{ o1l n bar g 0
et CAHIER
- plig ECONOMIQUE
DIUS e P i
- - I'artistes qui ne font
MR} S DANIEL JEAN et Manon Poissant sont copropriétaires de la salle Le Violon dingue d’Alma . | 1 " .["' it
aniel Jean et ivianon i (Photo d’archives) " . z
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A Alma

Leon Courville apprécié par les gens d’affaires

ALMA (PET) Le président trealapagedesentreprisesmin
it chef des opérations de la Bar ceur, petites ou quil acct
1L ionale. Le yurvill des pouvoirs a leurs in
i ] t nec i i locales et regionales
{apter et d'étre flexible dan ns d'étre flexible e
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- { 1 stabilit Tout au long de sa con
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hift nombreux exemples, souv

avec humour, pour appuyer

" j CONFERENCE — Le conférencier a su allier un contenu intéressant i un style vivant et humoris
tique au grand plaisir des 375 conférenciers. De gauche a droite, Yvan Desrosiers. vice-président

ptation rempla régional de la Banque Nationale, André Bouchard. des Bétons Préfabriqueés du Lac, Léon Courville
! presidentetchefdesoperationsde 1a BN et Réjean Boucherdirecteurde la Banque Nationale d Alma.
(Photo Steeve Tremblay) N
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Nous offrons le service d'essence et depanneur et nous sommes situes au

1934, boul. Saint-Jean-Baptiste, Jonquiere * 547-2438
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Les Pétroles A. Belzile de Mistassini sont fiers d'accucillir ce nouveau
dlstnbuteur au sein de leur equipe.
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Nous sommes distributeurs indépendants au Saguenay — Lac-Saint-Jean
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Analyse, formation, action

Le succes d'Avantages-Deétails MG §

roger

Strategie adaptee

I' remblay

| CAHIER
ECONOMIQUE

;"’. .ﬁ"'f‘ \‘

% ks o) »
§ “ Y A
MARTIN GAUDREAULT vient de lancer Avantages-Détails MG. f?‘”
une entreprise qui s'engage a etablir des analyses de marcheé en '--,-“.
traitant, manipulant et extrapolant a partir des donnees disponi- A
bles les différentes parts de marche. 7{3
(Photo Steeve Tremblay) ;_'t__
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Contrer les mises-a-pied

Dessau vise plus que jamais le marché asiatique |

LAdne 11 T -
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Faifes=le
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Pour une publicité a votre image
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Secteur Jonquiere

......................................... N - - I T T T I - = w RN s o e e

=0 PROGRES-DIMANCHE / CAHIER ECONOMIQUE, le 12 Novs

CLICHE REPETE A ECLAIRAGE DIFFERENT. EN RAISON DU TEXTE MAL IMPRIME




30 It dsasn s RAND]
< L.P. TREMBLAY AG

#.

i | |

el sl aalio IR -1 T 1
i [ET

NE— — Fes T LS —— T SE—

roprictaires de Auto L. P. Tremblav, les fréres Alain et Jean-Marie
Tremblay ont décidé d'agrandir leur garage du 1330, boulevard du
Royaume a Chicoutimi. Un investissement évalu¢ a quelque 360 000 $

qui permettra d'accroitre I'espace réservé a la salle de montre et de construire
une salle de livraison. Débutés a la fin de 1995, les travaux seront
complétés a I'hiver, permettant au concessionnaire d'étre pleinement
fonctionnel en 1996.

«C'¢tait important, mentionnent-ils, de se doter d'un environnement

encore plus fonctionnel. C'est en ce sens que nous avons decide

A Plan du futur

agrandisscment

<

SATURN

d'augmenter I'espace dont nous disposons actuellement. Les clients
auront la possibilit¢ de magasiner leur voiture dans des conditions
supérieures. Le travail de notre personnel de la vente et du service sera

¢ealement facilité.»

L'agrandissement permettra de plus au département du service, qui jouit
déja d'une réputation sans faille aupres de la clientele, de se doter d'une
entrée a part, histoire de personnaliser davantage le service

a la clientéle. «A l'instar du produit. le service reveét une

importance primordiale po

et | s novtror nhi . g e
eST a 1a pase de notre pnHosd el L & [an

conclut M. Trembla

I'ecoute de ses concessi Ures qui eun
leurs clients. Tout est une question de respect mutuel . a
——— S Y \lain et Jean-Marie Tremblay

u Ot /¢ /

ne voiture reinventee

n affaires depuis plusieurs annéees, construction en polymere, la Saturn est

Alain et Jean-Marie Tremblay doivent  résistante et possede une excellente valeur

beaucoup a leur pere, Louis-Philippe de revente. Avec ses 10 % d'augmentation en
Tremblay, fondateur de I'entreprise. 1994, elle occupe actuellement le

premier rang en matiere de
A hausse des ventes. La Saturn
peut aussi se vanter d'étre

C'est lui qui leur a montré¢ le
métier.
L'actuel succes de

qualité/prix. Parmi les modeles suggcrés par
> & Saturn en 1996, notons la familiale, le coup¢
Auto L. P. numéro un, en Amérique du ot 14 perline. Des voitures qui sont, a leur
Tremblay, ils le . Nord, en ce qui a trait manicre, tout  fait différentes.
doivent toutefois a 5 , - autauxde Pas surprenant qu'elles

la \Saturn. «une voiture réinventee de toutes sans._facnon pour le : rejoignent autant de gens,
piéces», comme s'est plu a le dire la publicité ~ service et la tous aussi différents les uns

nationale. _ ‘ clientcle, & . ——— que les autres!
Unique pour plusieurs raisons dont sa rapport ~ * . -

et les modeles berlines!

Saturn du Saguena

| R — Chicoutimi ([~
opers par: /1 (1{( [.[°. TICIiLl:/t:)isee 549.3320 ’d
Votre concessionnaire «Saturn» au Saguenay - Lac-Saint-Jean SATU?H

1330, boul. du Royaume,:
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Selon André Bouchard

L'entreprise se mesure a ses retombees

ALMA Pour bien mesurer
nportance des developpe
ments economiques des entre
prises, il taut voir ce qu elles
jeénerent autour d'elles, estime

André Bouchard, président

iIr general de | entrepri

2 almatoise Betons préfabri

jues du Lac
L industrie, c est toul
mpact gu elle peut avoir! Une

"'n"n-;l' '-!'['l"lr ;_.*_,”1 "!'!"'I':'1|I

minattl JUEN CIs L

igela ) thihited amenerde 'an
auntre. axt ur le commerce local
1 B icnara 1 Cle ]
I Iruncontratl MIMIME
Y |
iU rur Yy d

I explique-t-il, exemples a
ppuU | v a de |'essence et
les pneus qui s'achetent, des

reparations quise font, des “trai

lers are parer » Le contrat de

CAHIER
FCONOMIQUII

fart gqu une entrd

fabrication des

Forum

gradins du
a demande six mois d'un
travail intense, explique Bou-
charad

Ainsi, rencheérit-il, pour bien
mesurer une entreprise, il ne
faut pas regarder seulement ce
qu'elle a en ses murs. Dans
/eine, Il donne pour exem:-
le volet des services

celle\

ple que
techniques de l'usine de Bétons
préfabriqués au Brésil, estreal

«Nous avons des gens qui tra
vaillent ici pour ailleurs! C’est
comme ¢a qu'il faut le voir

Lemémeprincipedelimpact
sur d'autres entreprises est
aussi valable pour d'autres usi-
nes que pour Bétons, dit-il

A son avis, il estimportant de
démontrer I'impact de l'entre-
prise industrielle par opposition
a autre de services
«L'entreprise industrielle a
beaucoup de choses autour
delle

Bouchard juge important de
faire connaitre aux gens le fait
qu'une entreprise industrielle a
davantage la possibilitée d'ame
ner de l'argent neuf dans le
milieu qu'une autre, axée sur le
commerce local. «Si je remplis
uncontrata Washington, disons
d'unmillion $, cet argent va venir
de la-bas. En plus, des gens de

ne

FORUM

la-bas vont parfois venir ici, ce
qui est bon pour I'économie
locale», renchérit-il. Bouchard
donne en

w exemplela

: % visite, a la

mile
e

mi-sep-
b 4 ' tembre, de
SIX VISI

teurs de
Washing-

T .
f_.a{_-:l henau'lt ton qui ont
depense a

Alma, lors de leur sejour
Le centre-ville

André Bouchard regarde
avec un oeil critique les efforts
qui se font pour revitaliser le
centre-ville d'Alma, dont plu-
sieurs locaux commerciaux ont
été desertés. «Mettons trois ou
guatre usines de plus dans le
parc industriel et nous allons
voir que de la vigueur, il va y en

Pour un contrat comme celui du nouveau Forum, i

avoir dans le centre-ville!»

A son avis, Il est important
d’'avoirune visiond ensemble et
prendre du recul quand on
administre une ville. «Dans les
conseils de ville on travaille trop
souvent pour faire plaisir a tout
le monde en ajoutant des lumie-
res dans les rues et le reste,
mais bien des elus oublient
d'augmenter leur chiffre d'affai-
res, c'est-a-dire de faire entrer
del'argent! Et¢a, gasefaitavec
de l'industrie, mais c'est tou-
jours la derniere a étre conside-
ree. on lui envoie un compte de
taxes, point a la ligne! Ca a tou
jours été comme ca!»

Bouchard s'interrompt
cependant pour souligner que
la Chambre de commerce
d'Alma a compris la valeur et
role de l'industrie et qu’elle fait
beaucoup d'efforts

e
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: i Industrie J.G.M. inc. annexée aux Equipements J.G.M. inc.
\ sont heureux d'annoncer a la population que désormais,
q ils sont fabricants d'équipements de boucherie

et de comptoirs réfrigéres

D'ici 1 mois, nos camions de service offriront le
systeme d'affutage de plaques de hache-viande,
de couteaux de hachoirs, de peignes d'attendrisseurs,
de lames de scies et de lames de trancheuses a pain.
Ce service est unique par une entreprise quebecoise
et requiert un investissement de 400 000 $.
Pour un service hors pair, consultez Industrie J.G.M. inc.

«Les Equipements J.G.M. inc.», est si-
tuée a Chambord et couvre le sec- |
teur du Saguenay - Lac-Saint-Jean, [8
Chibougamau-Chapais et La Tuque. [i§
i\ Elle est la seule vraie spécialiste
: dans la vente d'équipements de
. Naillou® boucherie, boulangerie, épicerie
-‘““‘f.}flwiv;:‘;‘j:;_‘_i?fmt; et restauration. Vous trouverez, |«
Baiane M e magasin, un vaste choix de pie- [
= | ces et d'équipements. Sur la i o

W8 - route et en atelier, nos techni- |
F3 ciens sont spécialisés dans la
| réparation de trancheurs, em- | 41
balleuses sous-vide, hachoirs, o pomion.—
i fours DOYON, etc. Louise Fortin,

Jean-Guy Mailloux

: 2¢ rangee: Jean-Mare Tremblay,
A gauche: Dominique Poitras, Gaétan Mailloux,

~administration AChat et vente d'équipements Martin Boivin,
A droite: Louise Fortin, o Michel Gravel,
secrétaire-réceptionniste neufs et, usages Stéphane Villeneuve

21 ‘JNOIWONOII ¥3IHYD / IHINYWIC-S3¥904d

Loy Equipements 1.G.M. inc. et Tndustrie §.G. M. inc.

90. rue Principale, Chambord (Quebec), GOW 1GO

Téls: 342-6296 / 342-8668 / 1-800-942-6296 - Fax: 342-6929 _
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Etudes géotechniques
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Techmat se tourne vers l'avenir
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volue. ce n est plus C(

de nous est reel et ce nest pas
stabiliser. Il faut

rendre compie

pres de se

aujourd hui se

que nous devons nous adapter
a notre environnement plutot
qued'essayerdefairelecontrai
re», mentionne B
Réactions

Dans cette situation
ment réagit la PME et comment
Certains

com

devrait-elle réagir?

vont se tourner vers l'aide exter

ne a l'entreprise alors que
1

herchent en e

a autres C

mémes. Nous preferons nous

J X

concentrer sur les firmes qui se
tournent vers elles-mémes etles
solutions qui s'y trouvent. Réso

umenttourne versiavenir,chez

Techmat, nous avons decide de
nous battre avec la
energie. La bataille n'est pas
facile dans ce contexte mais
c'est le plus beau et le plus sti
mulant dell que nous ayons a
relever. L'application des princi-
pes et des methodes d amelio-
ration continue, la mise en place
des systemies de gestion de la
qualité, la formation des res-
sources humaines de l'entrepri-
se sont autant de moyens pour
nous aider arepensernos entre
prises et atteindre les objectifs
visés. En se tournant d'abord

derniere

L'aide des gouvernements:
du «beurrage», dit André
Bouchard des Bétons du Lac

ALMA (PET)

vernements

L'aide des
aux industries
ement adaptée a leurs
't a ce qu elles atten
it pour pouvoir progresser
tmeme sl mal adaptee ou

empreinte ade contraintes 1dm
| ( { rer I
r 1C e | rcyie 1 i:.‘" [

ce support, d allleurs largement

nférieur al s0in: te

concre

de développement des pro

duits et

Telle est en substance | opl
Bouchard, presi
géneéeral de

nion d’Andre

adent directeur

Beétons pref

ques du Lac

Hri
a0l

une entreprise qui boucle la plu-
part de ses contrats al'exterieur
de la région, et a | etranger
notamment aux Etats-Unis, au
et en Israel

Peu importe le palier de gou
vernement, ie supp( :-"!«'1‘,'51_}(.'1‘.__:5!
a son
1ide est trop faible pour
le d'efforts, et

est ridicule
ceqguecarl lemanc
c¢'est compligue; nous n avons
pas de temps a perdre avec ¢a
C'est du "beurrage”! Des peti-
tes sommes Quand nous
VOyons ce que ces pelites gral-
nes nous rapportent par rapport
a Ce gue ¢a nous a coute, nous
décidons de se donner moins

GRADINS — Les employés de Bétons préfabriqués du Lac tra-
o vaillent présentement a la fabrication des gradins du nouveau

Forum.

de trouble et faire autre chose!»
Aux prises avec une situation
financiere difficile et une
concurrence gui se trouve par-
fois a l'autre bout du continent
oude laplanéte, les entreprises
industrielles auraient bien
besoin d'un support fiscal ade
quat et de mesures d encoura-
gement susceptibles de les
aider a faire face a des entrepri
ses plus imposantes ou mieux
supportées ailleurs, ainsi qu'a
un marché ou les marges de
manoeuvre sont serrées, expli
que Bouchard, grosso modo
André Bouchard ajoute que
les entrepreneurs le clament
depuis longtemps a savoir
qu'ils préferent gu'on leur laisse
les coudees franches: «Lals
sez-nous tranquilles avec vos
aides et vos subventions et le
reste, mais laissez-nous notre
argent. Laissez-nous nous
administrer nous-mémes! Nous
ne sommes pas sifousqueca!»
Afin de démontrer son savoir-
faire dans le dossier de la cons
truction du nouveau Forum de
Montreal, Betons prefabriques
a commande la realisation d un
document sur videocassette. |l
y sera question de la fabrication
et de l'installation des pieces de
beton qui composent les gra
ains
L entreprise |eannoise sera
donc en mesure de s'en servir
d'autres clients ever
pour bien demontrer
'expertise quelle a develop-

<:IJ[)I"(=1\

pee

REGIS BOUCHARD. président-directeur général de la firme

Techmat de Roberval.

vers sol-méme, on constate que
notre potentiel de réaction est
tfres grand, que Nous pouvons
étre innovateurs et compétitifs
enmettantencommuntoutnotre
potentiel», ajoute Bouchard.

Selon ce dernier, on a tout ce
gu'il faut pour se prendre en
mains

«Attendre apres qui que ce
soit ne fait que temporiser notre
déclin, choisissons notre solu-

tion et ne laissons pas les solu-
tions choisir pour nous. Prenons
le siége de conducteur et batis-
sons notre avenir. La santé de
nos PME n'en sera que meilleu
re et le niveau d'emploi suivra
notre progression. Méme si
cette démarche est la plus diffi-
cile et la plus exigeante, c est
aussila plus stimulante et la plus
rentable, |'en suis convainct

de conclure Régis Bouchard

Reéemi ASSELIN
Secteur Chicoutimi

304833
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L'APRES-VENTE A SON MEILLEUR

Chez Western Star, il est juste de dire service apres-vente de tres haute qualité
que tout est soigneusement fait a la Mieux que personne, peut-étre, ils savent
main. Nous trions nos composantes a la que votre camion est votre gagne-pain.
main, nous construisons nos camions & la Arrétez-vous chez votre concessionnaire
main et, naturellement, nous exercons nos et renseignez-vous sur notre programme
services de vente, de garanties. [Hous
d'entretien et de E avons une telle
darantie de la méme < confiance dans nos

facon.

Grace a nos 150
concessionnaires
répartis a travers
I'Amérique du Nord,
nous sommes toujours
la tout prés de vous.
\Votre concessionnaire
Western Star est un

camions, que nous les
faisons s'accompagner
de garanties parmi les
plus completes sur le
marche.

Prenez-en
connaissance et vous
comprendrez mieux
quels efforts nous

professionnel B R ol ' déployons pour faire de

hautement qualifié et bien outillé pour chacun de nos camions le meilleur véhicule

s'‘occuper de vos besoins et vous fournir possible.

les camions qu'il vous faut. La tradition et la réputation d'excellence
Plus important encore, nos Western Star n'a pas son pareil. Mous

concessionnaires possedent le savoir-faire sommes fermement décidés a ne jamais

et I'équipement voulu pour vous offrir un perdre notre leadersphip.

ROBERVAL DIESEL INC.

1890, Boul. Saint-Dominique, Roberval Tél.: (418) 275-5570 Fax: 275-4841

Propriétaires: Paul Tremblay, Alain Bouchard, Denis Boily
DISTRIBUTEURS DES MOTEURS CATERPILLAR CUMMNS DETROIT ET D'UNE VASTE GAMME DE PRODUITS:

CATERPILLAR e cemonoeser ) F ToM @ Rockwell ©HENDRICKSON vewAy: q,m
SCALe OO - - WY /() Bendix <&wi- FLEF SVBB TIMKEN

Brakes

(303453
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HRERESRERES
LA SOCIETE DE DEVELOPPEMENT DE JONQUIERE INC.

UN ACTEUR IMPORTANT DANS LA CREATION ET LE DEVELOPPEMENT D'ENTREPRISES.

I
fiw et @ LOcalisation industrielle

l-":" wr= ¢ Elaboration de plans d'affaires

‘= * & Recherche de financement
b » =fme grwer

weawie © LiQison avec les programmes
““, s gouvernementaux
!m-ar ¢ Partenariat avec les

[ intervenants économiques.

CONTACTEZ:

Daniel Larouche, B.Sc. Ec. D.
Directeur général adjoint
et Commissaire industriel

Sociétg Danielle Hudon, B.A.A.

dévelo ent

de Jofguiere inc. chargée de projet

4 Téléphone: (418) 542-2602
o, Telecomeur' (418) 542-1 741

%A
- L
M
Bt s
S Ville de Jonquiére
i ; , B | 4 ! "".'-:."; :
] 5 & ' i o - ‘. o “‘“’"‘r\
. T -
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des employés dans un secteur pas reel lement que l'acces des
Ju developpé, expliquent films par le cable fasse disparai
es succes de la chaine. «Robert  tre les videoclubs: «Ca nous fait
et mol nous complétons: nous un peu peur. Souvent, nos mem
ivons nos forces et nos faibles bres les plus actifs ont le cable
es. Il est un batisseur et moi je  Ce sontdes gens quien mangent
e juides, je fais plusatten-  du cinen Egalement, rappel
1o moccupe du marketing e-t-elle, les films sortent sur
Nous developpons des rapports  videocassette t d'etre
etroits avec r employes accessiblesalatelevision payan-

L'etape suivantcelleduboule- te

ird Talbot a ete l'ouverture du On compte aussi sur la clien
magasin de Chicoutimi-Nord. tele qui n'est pas cablee. «Peut-
Ensuite.onadémenagélesdeux & le besoin de videocas-

1bs du centre-ville d’Alma sur a moins grand, mais il
I'Avenue du Pont Sud, apres avoir ra toujours la», croit elle

) restaurant sher

< Holmes. «MNous avons regle

A4 le probleme au stationnement
F 1 grar atisfaction de la
clientele qui peut prendre |
emps de magasiner son film!
expligue Mme Archambault. Elle
ne manque pa fot
echapitre. Elle 1elapor
irite o DS | qgenre pa
e besolr e les ger nt de sf
(e nare (oF I le tait que
plusieurs ne tra |'r-..".r'-',', NCIte
erta ent passer le temps
| iar [ | Ir aeoCca
Mme Archambault ne craint

Servidéo de

refait un

Par ailleurs, le

Jonguiere se ar ae |

Il emmenagera vers le 1‘

décembre rue St-Hubert, dans
e batissedontlaconstructiona

la2n

| stramr
re. L enirepri-

e y occupera bo00 pieds carres

SOOIt un augmentation sur

décidee a
avoir cherche

al qui lul convenait

parfaitement
Sila mode

des videocasset-

[oF
ours servir a autre

conclut-elle

cnose

Pour économiser sur votre facture d'électricité

Le choix entre [’ eau, Ie

HAWINIGAN-SUD (P
Ir (1 Ot facture aomest
U lelectricite redulte de p
[, I |>"
‘ iai claire i
i rventior 1 Hyaro-Lus
[} i
i L i E-2dll
{ I Ir in Ol mmateur
Ieleclricits pourraitetre «lega
iebranche ducompteur
et fonctionner uniquement a par
ra ipteurs thermiques
ez pres dunruisseau
| d'un petit cours d'eau” Qu'a
f Hennt VOUS pourriez y
f er une mini-turbine et vous
v 1 Drancne sur une source

d alimentation electrique perma

Pourquoi ne pas remplacer
intenne de télevision

Vous
source d'ener

votre viellle ¢
par une petite
ne autre

rque

eolienne’”
aveZz la
gle elel
Vollatout autant d'hypotheses
eminemment plausibles pour
Jean-P Belisle >hawini-
gan-Sud. Autodidacte et techni-
tronique, M. Bélisle
construire une «mai
experimentale
allmentee a partir de l'eau, du
nt et du soleil, un projet qui lui

dera un invest

erre de
en en elec
projette de
utonome

SOn

\VE

aemarl ssement

de 200000 $. estime-t-il

Installe dans ce qui etait autre
fois un chalet, Il entend construl
re cette veritable maison du futur

d'ici 1996

systeme, spéecialisée dans les
. appdreils electronigues et plus

A la téte de l'entreprise Echo ,

ECONOMIE — L'installation
d'un capteur d'énergie solaire,
éolienne ou hydraulique peut
se traduire par d'importantes
économies.
particulierement les antennes
paraboliques, Jean-Pierre Beélis-
le s'intéresse aux energies solai-
re, eolienne et hydroélectrique
depuis quelques années

Il est convaincu que l'installa
tion d'un capteur d'énergie solai
re i"(l|lt’.|i|’ll'l'lif‘-‘-,r'if.’-l':]|-(.]'\l(’[.‘l'_’\_l!'
e traduire par d'importantes
economies. llestime de plus que
uls d'achat et de montage
amortis sur deux a

1es Cl
peuvent etre
cing ans

L'énergie solaire

Q0. de la Se Avepue, 2. watts a 20 kilowatt

J" in-Pierre

amment | essa

Shawin gan
Belisle fait not
d'unensemble de :'.‘.A['ﬂt—'ujr'.% pho-
s. llentire

"J'.

tovoltaique » UNe source
denergle trigue a partir de
lenergie sol €S panneaux
convertissent la lumiere du ¢
tricité pouvant étre utilis
edans

pour ia

ele(

daire.

neled
immed

des batteries spe
f

atement ou stof

lales
lypes de capteurs
S, variantaussien
format
besoins. Ces capteurs pel
produire de 11 a 85 watts cha-
cun. Les prix peuvent varier de
200% aplus de800% pourlesc:
teurs. Il faut y ajouter entre 100%
et 300% pour un support au solou
sur un toit. Les supports mobiles
sont plus onereux, car les prix
rarient entre 550% et 12008$. Pour
un rendement accru et maximal
(de 40 a 50 pour cent) on peut
méeme les monter sur un «posi-
tionneur». lls feront ainsi face au
soleil toute la journee
Le vent

M. Bélisle a aussi au fond de
sa cour une tour d'une soixantai
ne de pieds de hauteur, coiffée
d'une petite eolienne qui trans-
forme le vent en électricité

Le vent, explique-t-il, consti
tue une forme d'énergie st:
complementaire au procede
photovoltaique. A son avis, il est
possible aujourd'hui de produire
grace au vent de l'électricité a
bon compte et ("'1 (]ran(jv quan
tite: 12, 24, 36, « 120 et 240
volts en courant \:{m[mu (AC)
Les puissances varient de 60
Paunvent

selon les

Iveni

EMPLOIS — L'équipe de s

ervidéo d'Alma est composée de Marc

Gagnon, Robin Gagné, Sylvie Thibeault. Caroline Guay. Robert

Nault et Annie Gaudreault.

nei
teme pien
d'installations maj
ger pourra:'
vendre ¢ surplus d'ele
Les prix fie' tels é :;uup{,...u'] s
peuvent varier de 550% a plus de
36 000 000$ suivant la capacité
de I'éolienne
La mini turbine

La mini turbine, considerée
comme la technologie la plus
économique (entre 650% et
1000%) convient évidemment
aux sites a proximite d'un cours
d'eau ou d'une source

Son installation ne nécessite
pas de barrage. Unsimple tuyau
de dimension appropriée lui per-
met de fonctionner de facon trés
reguliere 24 heures par jour. Plu
sieurs modeles sont présente-
ment disponibles. lls peuvent
developper entre 12 et 600 volts
en courant continu. Un redres-
seurpeuts'y installer pour la pro-
duction de courant discontinu

Merne an\

Suivantsa capacité uneminitus

Pocverty Suinvaalfacapacits, vae minltoe-

(Photo Steeve Tremblay)

solell et le vent

Le chduffe eau Sola|re

VOus aimeriez realiser

a importe >onomies sur 1a
iClure c -eau’ Le Sy

amie 1 { NOT

pourrait etre | Solut
ourrait meme perme
Jean-Pierre Bélisle, le
remplacement complet du
chauffe-eau électrique conven-
tionnel. |l peut aussi, dans cer-
tains cas, chauffer un espace
1abitable ou une piscine

2 me

-_)Jr sie

tre, selo
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CHATEA[]

ROBERVAL
RSy

Sl e R aana

La grande

IFFERENCE... 124 chambres tout confort

Piscine intérieure et bain tourbillon

10 salles de réunions et de

LES PETITES _ banquets (10 d.SOO personnes)
TTENTIONS!

Forfait motoneige et
différents autres forfaits

[J'ABORDAG Jul

Cuisine recherchée
k3

Brunch musical du dimanche

Buffet du samedi soir

Festival de
la ouananiche

Diners d'affaires

Le Barasson

Bar attrayant avec piste de danse
tous les jeudis, vendredis et samedis.
Musique rétro avec le

duo Milk Shake

‘INDIWONODI ¥3IHYD / IHINYWIG-SIHO0Nd

1-800-661-7611
1255, boul. Saint-Dominique
Roberval, QC - G8H 2P1
Tél.: (418) 275-7511
Télecopieur: 275-6853




Chocolat en féte, du
différent en chocolat

tie. &t | CAHIER
e ECONOMIQUE

IH\I —Propr *de Che llll(lll(ll rtde Nor
in ce !‘hl‘t' lumm etis t 1 de reve qui nte déja

(Photo Steeve Tremblay)

Nous sommes la depuis plus de 30 ans

7 et encore pouy longtemps
Un seul nom: NEW HOLLAND

Finissez l'année
en beauté,
choisissez

Y/
6 mois sans bk A o e “EWHOLLAI\D

intérét

GOBEIL EQUIPEMENT .3955
2138, boul Saint-Jean Baptiste 549
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Projets d'expansion

Tabac ADL crée 35 emplois permanents

MASTEUIATSH (RT) - Hom- ar ais L s i
mes d affaires avarwtagEuge. .11'.I .:uh.n. .T-.II €S ‘lr i _\M.r.i
ment connus dans le milieu \'.‘““;“\;I_I‘ l]:"'l'.-t'.,'\:’.:l\.j .\-“,j‘,
régional, les fréres Alain, Donald l’--- g ,t 1 I;'-11 m ll “
et Luc Paul de Masteuiatsh se S aul oeuvrent

aussi dans ie monde de la cons

. que et du recreotouristique. Les
feuille de Métabetchouan et ont fl v 3 4 e oo
= IVelles dCNinNes devraient

westi pas moins de 2 millions tror soUs A \ 16 gioN
rentrer sous peu gans la reqion

I loin d.éII'C termin Connus pour eur esprit

est loi 3tre terminé po _ ;
il sk S d'entrepreneurship, les freres
Paul ont voulu ainsi participer au

Tabac ADL de Masteuiatsh
emballe et distribue du tabac en

ont portés acquereurs en 1993
je I'entreprise Tabac Belle-

; cette jeunes entreprise. Et

uction, ge |'entretien ecarni
truction, d tretien m I

l"t'\-r'it'rFJF\l'I'T]:"I':‘._'\ onomique ae

¥ thet et ne | i | 8
feuilles comme Tabac Belle- 1‘.”]‘!;.{:;']',"“[['};[ ”]':"13'1;1':"‘.3“ .Il.-IJ-'\"n]:'u
euille le faisait originalement Der Alh dlrariaiene koo
Tout en maintenant les 35 que dont Bt ot e e
emplois existants, |'entreprise munautés autochtone:

ADL y a intégre de nouveaux esprit s'inscrit donc dan .
produits comme le tabac hacheé, nouveau courant d'esoprif

| ¢

tabac en flocons et les

ciga-

oy

d'initiative au Quel

ttes. Jusqu'a ce jour,

Tabac

ADL a fait fabriquer aux Etats-
Inis ( en Virginie plus précisé-
nt igarettes Bailey s et a e e L e - R
k g produits parte itau SRy
af’-"l , | " 1o INVESTISSEMENTS — Au début de la prochaine année, Tabac ADL devrait acqueérir de nouvelles
S : > PrOAUtsS  mackines et investir approximativement deux millions de dollars.
0 u (Photo Steeve Tremblay)
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l Casques

Bottes en inventaire
\seulement
\

(i e motoneige

nouveau ST ROM"

Il est arrive! ..
%

Pour économiser un seul
nom, un seul endroit:

\\ gy :
‘%//’w 5 Go BZEBI %ouIESgt—UJeIanPBEtheENT
Ou accessoires %

GRATUIT @ - 549-3956
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Tel.: (418) 549-7080
Sans frais: 1-800-463-6548
Telec.: (418) 549-5005

L'equipe des spécialistes

CENTRE

DU MOTEUR
« SAGUENAY

1700, boul. Saint-Paul, bureau 120
Chicoutimi (Québec) G7J 4N1

il

INJECTION
« ROBERVAL

625, route de I'Aeroport,

DIESEL

Roberval (Qébec)
G8H 2M9

Tél.:
Téléc.:

(418) 275-7044
: (418) 275-0066

des moteurs a essence et diesels pour le

Saguenay, Lac-Saint-Jean, Chibougamau et Cote-Nord

CENTRE
DU MOTEUR
"y COTE:NORD

289, boul. La Salle
Baie-Comeau (Quéebec)
G4Z 2L5
Tél.: (418) 296-3208

'rr‘

me

-

CENTRE DU MOTEU/;’ SAGUENAY |
Un specialiste renomme depuis 20 ans |

Tous les intervenants du mi-
lieu industriel connaissent l'en-
treprise chicoutimienne Centre
du moteur Saguenay. La re-
nommee de la PME est envia-
ble a travers le Saguenay-Lac-
Saint-Jean, la Cote-Nord et
Chibougamau—Chapais,  bref,
partout ou elle evolue.

La PME effectue en effet
depuis maintenant 20 ans la re-
paration de moteurs a essence
et diesel en plus de faire la ven-
te de pieces nécessaires au
bon fonctionnement de tous ces
equipements motorisés. Son
succes est attribuable a la hau-
te qualité de son service.

C'est dans cette perspecti-
ve que l'actuel président, M.
Jacques Turcotte, a décide de
procéder a la relocalisation de
I'entreprise. Selon lui, cette de-
cision s'inscrivait dans l'ordre
des choses compte-tenu Ila
croissance soutenue de la com-
pagnie.

«Le
boulevard Barrette au

demenagement, du
boule-

vard Saint-Paul, a permis de
doubler la superficie de plan-
cher, indique-t-il. Cet agrandis-
sement permettra assurement
d'accroitre la rapidité et la quali-

Le Centre du moteur Saguenay
est maintenant situé au 1700,
rue Saint-Paul a Chicoutimi.

té déja supérieures de notre
service. Il favorisera, de plus,
une gamme de services plus
complete.»

Un personnel expérimenté

L'expansion du Centre du
moteur Saguenay a amené la
création de deux nouveaux
emplois, portant ainsi le nom-
bre total d'employés a 18. Jac-
ques Turcotte précise tout parti-
culierement la fidélité du per-
sonnel puisque certains sont la
depuis les débuts.

«Le Centre du moteur Sa-
guenay a acquis sa credibilité
grace a son service, donc
beaucoup en raison de l'excel-
lence des gens qui composent
son personnel.

Nous avons su, en ce sens,
prevoir une formation adéqua-
te a mesure que la compagnie
se dotait d'equipements a la fi-
ne pointe. Nos employés sont
donc des spécialistes en ma-
chinage et mécanique pour les

moteurs diesel et a essence.
Une entreprise comme la no-

Les gars du Centre du moteur
Saguenay sont des spécialistes
réputés.

tre, conclut M. Turcotte, n'a pas |
le choix d'étre au faite de la |
technologie. »

305683
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PORT SAGUENRY

un levier pour le
developpement économique
regional

A I'aube du 21° siecle. |les entreprises regionales tribu-
taires de la forét ont résolument diversifie leurs marches.

Le commerce nord-sud demeurant |e plus important,
les entreprises de |a région ont tout de meme compris
limportance de la mondialisation des marchés et
commerces par le biais de Port Saguenay avec plus de
18 pays dans le monde couvrant I'Europe, I'Amerique du
Sud, le Moyen-Orient et I'Inde. Les tonnages des produits
forestiers exportes dans ces pays en 1994 furent de 180
000 tonnes meétriques.

De nouveaux projets régionaux d'envergure verront le
jour d'ici quelgues années et ciblent déja les marcheés
outre-mer via Port Saguenay.

La concertation regionale pour le développement d'un
site industrialo-portuaire contigu aux installations ac-
tuelles confirme le role de levier économigque que la
region attribue au port. Les actions 3 venir en 1996 de
meme que celles des anneées subseéquentes pour |13
concretisation de ce projet sauront démontrer |a force de
la concertation regionale.

CHEZ Nous, LA QUALITE
EST PROFONDEMENT ANCREE...

-~

A tous les niveaux,

PORT SAGUENAY,
c'est le gage de qualité
pour tous vos besoins
en matiere

d'exportation.

w2
PURT SAGUENAY

49 RUE LAFONTAINE, C.P. 760, CHICOUTIMI ,QUEBEC, G7H 5E1 TEL.: (418)698-5535 FAX: (418)543-4633
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quand il le peut.

Entre 4 et 6 emplois créés

-~ Du Compto_lr Le Patissier au restaurant de flne cuisine

1en lerriere la pil the a npagnie qui | employait

1 Ray . r re etant plus en affaires
re r propr 'tant son propre patron, il
T emplol. Qutre lu-meme, ildonne  a choisi de miser sur la spéciali
J ademarre le lemg I nne € des patisseries europeennes
Patissier ily a ur Ilvenait de perdre son travall En ajoutant un restaurant en

.

ACCUEIL

o g

_—

tavmond-Marie Fortin juge tres important d’accueillir personnellement la clientele,

Comptoir Le Patissier

Foncer pour combler

e manque de support

b M
11
( [ I
parce qt ' pern I
en re 1 sdengag
men | 1 irs el de elap
tele requliere. |l afait ce
qu il faul pour creer son emplol
Pour cela, Il disposait de 3000 $
1000 racheter la nourriture
de base, autant pour | equipt
menttechniqueetledernier tiers
poL umer les reparations et
I"an igement, ainsi que |

i
T +
e
] f 1 ai
rl
iV |
JUE
I ) e de I | e le
{ 1 . 1€ I 1S Q
{ [ te (@ 3 i
f Pr id
I ramme ATl (Aide
£ 1€ =] i T
{4 8 L
por D nseil e al
LI D [ 94 F
rapporie VOIr pas pu benefi
f a an f o
[ U etre £ | Ie
nre i atae tro
preneur, | etals rop vieux

ans, pour me qualifier comme

Y jeune entrepreneur. Pourtant

. j'avais une expérience du mar

Vi ché du travail, ce qui diminuait
v, les risques pour mon entrepri-
Fiones SHE g, |"‘”,| i

Il avait ete chef dans un res-
taurant important d'Alma, chef
executif dans un restaurant 7
fourchettes d A mas; et chef sau
cier au Manoir Richelieu

1 planiiice

- & AHI[ R
ECONOMIQUE

ition et |

it aussi aide. |l a choisi de s¢

elopper le ser-
2 autant pour la
les

juillet, Il a pu dev
cepersonnalise,
table d hote du soir que
menus | du midi. «<Les
clients sont comme nos amis, Ils
le deviennent. J'ai une belle
clientéle, celle que je visais!»
Fortin vante sa clientéle d'affai-
professionnelle et semi-pro-
fessionnelle. Egalement, une
forte proportion de sa clientéle
t féminine, ce quilui plait bien:
«Sans insulter les hommes, |'y
s a ma clientéle feminine
Elle m'a supporte, au déebut. »
Fortin n'a pas que de bons
molts; il juge severementles gou-
ernements qui dit-il, offrent peu
de support aux petites entrepri-
Ses .f1_|-| demarrent. «Pourtant

inigues

res

le savons, ce sont elles qui
creent -.'h_.-.\ emplois, pas les

grandes entreprises!

Travailleur autonome

Cependant, rien n'est donne
Fortin habite au
naison. |l vit de son
mals ne se verse

Dans la restaurat

sous-sol de la
nerce,
: salaire

ies plus

>omr

Nt ceux au che

salaires, so
r et du patron. Ce n'est

donc pas un fardeau pour mon
entreprise

Comme Il s occupe aussi de
I'administration, cela implique
de nombreuses heures de tra-
vail, «souvent en bas du salaire
minimum=, mais cest le prix a
payer pour batir quelque chose
«Rien ne nous protége, nous les
travailleurs indépendants. Nous
sommes a la merci des gens,
mais avec les rationalisations
des entreprises, nous sommes
plus assures de travailler en
etant son propre patron que de
travailler pour un autre.»

Le restaurant peut accueillir
40 personnes a la fois dont une
douzaine au salon de the, sans
compter une terrasse, durant la
belle saison

Le souci du détail lui
naturellement et les prc
manquent pas. Il se propose de
développer prochainement le
theme des medievales, et de
changer tous les mois de tt
Il offrira une carte de membre de
club gastronomique

rcluten effet

:{_,':"'
Jjets ne

eme

Durestau

Présentation des
nouveaux modeles

199 B HarLEY-DAVIDSON

_A/F olospor!{

vous invite a la présentation de ses nouveaux
modeles 1996.
Samedi, le 25 novembre 1995 de 10 H a 4 H.
Un cocktail vous sera servi.

Gisele Villeneuve

Directrice

Michel Villeneuve
Directeur général

Nous profitons de
I'occasion pour remercier
notre clientéle pour son
encouragement.

Nous offrons le service
d'entreposage de moteur
de novembre a avril.

Sylvie Villeneuve
Secrétaire

Yvan Potvin

Gerant des piéces

Michel Villeneuve vous attend en grand nombre pour cette présentation.

Daniel Villeneuve Yves Rndrlgue
Mécanicien Mécanicien

ALY,

450, Principale, GOW 2WO0, 251-4830

olosporl | |

de la patisserie, j'en :
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[.es Machineries Chartin inc. invitent
toute la population a I'ouverture

et pieces de camions,
le 18 novembre de midia 17 h
au 556, route 169, Saint-Méthode
Consommations et
amuse-gueules seront servis sur place.
Prix de présence.

iesro des travaux forestiers
Nous profiterons de I'occasion pour vous faire admirer
notre exposition de camions 1996.
En tant que distributeurs des peintures Ferox, Valspar et des produits
Nulac, il y aura un kiosque d'informations sur place.

ERON 17 Yo JULAL

Le président Clarence Chartier
et son équipe, vous attendent
en grand nombre.

Les MaChineries el b (4 _3) 0/2-U155
CHARTIN INC e R

556, route 169 | S e e ) |u) O129-5747
Saint-Méthode, Quehe( '
GOW 2Y0

officielle d'un nouveau centre de service

305094
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ARC Consultant de Saint-Félicien

Gerer Ies loisirs et organiser Ie trava||

<--,t-,|!r '! (8
[ de ces 0lel
LR inge e VIC
‘ aboration « ' pla
S
. t d'organisation ¢
i Parfois, il ne faut g
mpl i pres S autr
ottr er un emplol
' iU apable de
! D y

NOUVEAL \ sult Saint-Felicien, sous le gouverne de Armand Comeau. vient de faire
son entrée dans ce marché régional et provineial.

CAHIER
EC ()N()MIQLIL

PRODUITS FOR!STIERS RESIDENTIEL » AGRICOLE » COMMERCIAL
2314, boul Saint- Paul Chicoutimi. Qué _

Tél.: 545-1955 Fax.: 545-1328 1-800-863-1955

— GENERATRICE
HOMELITE® — SCIE A CHAINE

— CHARGEUR A BOIS
PNIPATU; [ L I] = Rremoraue 4 sois
. — DECHIQUETEUSE _

— TREUIL A BOIS
— CHAINES SUR PNEUS

FINANCEMENT DISPONIBLE

AT -"_,, 1 el “* TR e
1 -800-863- 1955 545-1955

SERVICE D"URGENCE 690 6983

VERTRAC, LE CHOIX DU SERVICE:

TR

R . o ewve mYNY




’ Projets totalisant 3 millions $ PEERBSANT 1a SO DU {

'La CRD crée et sauve
- |plusieurs emplois

et L st At '

ppement reg
3
: Difficultes
o &%
5 % maintenir que la creation d emplois est 1997 I'est quasiment! ail
-+ = g 9 peraante au fait g n ljel ‘ ‘ :
§- ‘:’, f f JU une lopy idgetair einte e Clio slimites
@ ‘ moins pourles COR du Québec de |'encadrement '
s o N e v " \ \ I
lll.. hel'i:[l]]t |.r1?p._,\”r]_..”|.\ «Méme avec un bon rende Lepage déplore aussi le
[ pour | eco- manque ae ressources numail
: nomie de nes, pour ['avancement de:
n. «Souvent, en sau %‘ aossiers: «|l faut étre tre
tla bolte, nous creons des - selectifs: il ."Ir.:' faudrait quatre
5», resume le directeur agents additionnels

e e e ke i it i e 5

jenéral Frangois Lepage ar ailleurs i
3 n octobre, la CRD a finali- atives e
. es projets totalisant 3 1194 2116 i
> $ t I'adhési
e d4 gagne en credipiite ades b5 sses populaires de
i ']'i"”f":‘i ':]":"-.".':L_‘L'-[_.“- e e i '-§. 4 la reaion. [ fat ] 1;-1','.-"‘ JL"

egesonarriveeenionclor ] =
ril 94, rappelle-t ! CAHIER
ppuie sur des chiffre CON .
I ( £ h ( )1\1 I("‘“)L” ’ EMPLOIS — Directeur general de la Cooperative de developpe
ment régional (CDR), Francois Lepage est fier des résultats obte
nus.
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Agent autorisé des produits de réputation internationale: [~

'~ VERTRAC

RESIDENTIEL » AGRICOLE » COMMERCIAL

1| 2314, boul Saint- Paul Chicoutimi, Qué
|| Tél.: 545-1955 Fax.: 545-1328 1-800-863-1955

m]_ — TRACTEURS 40 hp & 496 hp
* — Gamme complete d'équipements

utilitaire pour la ferme

— TRACTEURS ET ATTACHEMENTS

& m de la série "COMPACT" pour

le service intense, tondeuse frontale

JOHN DEERE
.

— SOUFFLEUR, TONDEUSE, TRACTEUR s
DE JARDIN, DEBROUSSAILLEUSE,
DECHIQUETEUSE

|| VENTE — PIECES — SERVICE ¢ AT
| | Garantie offerte sur place gk
Financement disponible M. I X 7.-Bl I TIaL 1

DEERE, C"EST TOUT DIRE
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Tourisme

Festlrame ouvre une nouvelle v0|e

LMA (PET)- P

uelaues 1Ir:

artie de
ivallleurs bene
VOIE y a plus de 22 ans
on Festivalma
aonnge maintenant ae
emplolatrois personnes sur
une pbase annuelle et a un
impact positif sur 'emploi et
I economie de Lac-Saint
Jean-Est

Une directrice générale
coordonnatrice et une
directrice administrative
supervisent les différents
comite organisateurs

L'organisation emploie
beaucoup de travailleurs
benevoles, mais donne

ure

. | CAHIER
ECONOMIQUE

d autres emplois dans le

milieu. «Nous créons aussi
une quinzaine d emplois sai-
sonniers», ajoute Marc
Asselin president de

Festivalma. |l fait entre autres
reférence au montage et
demontage du site, aux
installations tec hrnqm s et
facilités de rafraichissement
des spectateurs, ainsiqu'ala
fabrication de matériaux,
tables et chaises, et ainsi de
suite

Il est généralement admis
qu'un dollar investi dans le
tourisme en genere trois. Le
budgetannuelde Festivalma
frise maintenant les 400 000
$

Alafindes années 80, une
etude du cegep d'Alma fai-
sait état de retombées
dépassant un million $. «A
cette époque, le Circuit des
neiges n'existait pas enco-
re», ajoute  Asselin
Festirame fait déplacer 120
000 personnes et le Circuit
des neiges entre 7000 et
8000 quidépensent dans les
bars, restaurants et font tour-
ner l'economie.

Tout ceci contribue a aug-
menter le nombre d’heures
travaillees a Alma.»

-nm Sport

NOUVEAU CA: Le conseil d'administration de Festirame ne recule devant rien pour susciter l'inté-
retdu tourisme envers l'événement. Rangée du haut: Claudie Thériault, Diane Villeneuve, Roberto
tremblay, Mario Larouche, Raymond Lapointe, David Vigouroux (stagiaire), Dominique Privé, Denis
Leblanc,Manon Pilote. Enavant: le trésorier, André Tremblay, lavice-présidente, Laurainne Hamel,
le président, Donald Pilote et la directrice générale, Isabelle Gagnon.

Site permanent

La construction d'un site
permanent permettrait
méme de consolider des
emplois et engager plus de
personnes. Ce dossier pro-
gresse. Ainsi, des comman-
ditaires ont accepté d'ache-

ter des oeuvres d'art.
L'organisaton attend aussi
diverses formes d'appui. Elle
s'appréte également a pré-
senter le projet aux gouver-
nements superieurs
Leministére du Tourisme a
dejareculepland'étudessur
lequel il a commencé a se

pencher

«L'objectif est de faire
fonctionner le site davantage
que pour la période de festi-
vités. Nous en ferions la ges-
tion a chaque fois qu'il serait
endemande. Cacréeraitdes
>mplois supplementaires»
conclut Asselin

ul3 au
novembre

1995

Une rafale

de bas prix
Quelques modeles 1994 et 1995 a liquider a des prix défiants toute compétition

PCGLARIS Croyez-le!

DECOUVREZ LA DIFFERENCE CHEZ
«Votre spécialiste 4 saisons»

ellevile c-o-100=




Pour Air Alma

ILa technologie aéronautique supporte I'emploi

ALMA (PET)- Le dével
ent du Centre de maintenar
t :1-.'l'l-‘lr1"_'h'i(]'r' ieronaut mpaanie d
ieroport d'Alma intens
fiera de facon importante les
emplois relies directement a ce

-

Vin it emplois sont rattachés
directement a la phase opéra
tionnelle de (1!‘[).’”.’ S| le projet

btienttous les appuis visés. Ce
n'est cependant que la point
de l'iceberg, a cause des entre
prises qui vont se rattacher au
ncept, mentionne Jacques
simard, airecteur general d'Air
1. «Dans les deux premi
innées de fonctionnement
jevralt y avoir entre 50 et 6(
ois au CMTA, san: [
i1s-traitance. Un CMTA

F

BONNE NOUVELLE- Les développements annoncés au CMTA d'Alma laissent presager une forte
creation d'emplois spécialisés reliés a 'aéroport d’Alma. estime le dg. Jacques Girard, photogra
phie¢ici avee le Lear Jet d'air Alma.

(:AH”R : : . ; I, tren (3a-)lr?(:lrullz_l?lrnnnlt .

[':(j(.)N()r\--ll(gL_llz
-
Dy 4
ECONOMIES =2

€ 1995

Quelques modeles
1994 et 1995 a liquider a

des prix défiant toute compeétition!

A DECOUVREZ LA DIFFERENCE CHEZ mcu'l'
N o sp a r t «Votre spécialiste 4 saisons»
== Rellevu v 4
| > CIICVIC 6 79-1 005
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Rz22? |
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La Ferme Marcel Denis Girard tente
la production de la pomme de terre

SAINT-FRANCOIS-DE
S (RT) Marcel Denis

son epouse Claire

SALI
airard et
o

Pageé de Saint-Francois-de
&

Sales n'ont pas voulu attendre
apres qui
_— que ce soit

3 pour tra

» 11l ler

w e pour creer

)
? eur en

plor. lls ont

donc, d'un

commun
1 1, decide de r
1t 1 PI ) n Qe
de terr 1 u
I lQ
Ir e ) pal INntere £
r 1l
0r ' erd
m m N
1 O
( | In ira
1 el e J il

aussi dans le comité agro
forestier de la Corporation de
developpement ici a Saint
Frangois. On essayait de trou-

ver {h,- nouvelles idées pour
faire avancer la rnur:u.lprlhT(,’{.I

est comme ¢a que |'al décidé
de me lancer en production de
terre. Tout a donc
juin dernier et ca
lemps»
el Denis Girard

l'apres avoir fait

pomme de
aemarre en
ontinue rj,-.r:._ 118

raconte Mar

soulignan

» Ce

etudier son sol, la conclusion
tait aux yeux, Il etait fertile
DOUr C jenre de culture
tte annee, déja malgreé le
en 1 recolte a
vl \ 1
ore 1 { 1€ ODjel
I It ! P
[ par gque It
T r Nt ¢
' 1 1t Lre DIE -_'}I:n
e pi ons 1 N

Souvent sans grand éclat

C’estla PME qui

ALMA (PET) <Le develop
pement economique se fait sur
tout, presentement, par la petite
et moyenne entreprise», lance

Laval Girard, directeur des Servi

€5 aux entreprises au Conseil
i.'{'.f)l’l(]l’lll(]U(? Lac-Saint-Jean-
Est

Bien sur, il rappelle du méme
souffle que ce n'est plus telle-
r1:r,'r|II;i{;r;m(h_w:ﬂ!r(,‘[)rlsecnuagn
acechapitre. Le travail qui se fait
dans le milieu est cependant
moins spectaculaire quel’'annon-
ce d'un gros investissement
createur de dizaines d'emplois
maisnenc onstitue Pas moins un

i MONTREAL (PC) Deux

leunes Montréalais ont lance
| uneentreprise specialisee dans
| lalabrication de stores

taux en bois. Banal?
qu ils sont les seuls

fabricants de stores de bois au

horizon

ment pui

pay

| f nles deux f laleu [

| Store de bois Montrea Jean
|1'. Grasse et Gabriel Alarie. |

| ¢ 1Nt 1L pecia
liste e lecoration, doiven

Sur 1 approvisio er aux
Etats-Unis. Malaré les énorm
de ce marche, les

ant imericams 5S¢ mi
tent a offrir a
| bois Do
‘ La den st pas la

Juebec que
americair onfirme Jean De
Grasse. Au Queébec, les gens
nont pas les 5 gouts et le
neme style. Nous voulons nous
\h.-.'rmrqlu.r dans le choix de
couleurs.» M. De Grasse sou
tie ni{;uvl 1 [‘z||l [In'(k’ Stores de

ielques teintes de

wr leurs stores
1idanae n¢

meme au du cote

» Mermes

apport concret a I'economie du
milieu, ¢_=.qal|r.1|_;r_; Girard
Des resultats concrets
«Le Service aux entreprises a

contribue activement a la créa-
tion de 40 nouvelles entreprises
depuis le début de I'année
lance fierement Girard. Leur arri-
vee a entraine la création de 125
emplois

Mie de rien, l'investissement
total rattaché a ces projets, soit
leur codt total, dépasse les 5
millions $, assure Girard

Des 40 nouvelles entreprises
cing relevent du
secteur manufacturier, quel-

en question

" Des stores horizontaux en
bois maintenant disponibles

bois Montréal offrira entre 30 et
40 differentes 'f[_}l]|£’|jr"
L'entreprise Stores de
Montréal vient a peine de voir le
ur. Enfait, elle a pignon surrue
tréal-Nord depuis quel

bois

ques mois seulement. Les deux
INnvestl
nes dans la
ur pied de leur entreprise
: 27 ans, et

jeunes fondateurs ont

loutes leurs econor

1 Ue (arasse
Gabriel Alarie, 25

confiants de

debuterons

disent
Nous
a production a

NS, se

reussir

Qr v achelle U debut du
Mois de Vermobre avance
Gabiriel Alarie ll I-lj'.'.j‘..i;'-!ll. S
airigeants ne veulent surtout

pdas lesiner sur les

requis
surer de se tailler une
rche. lls affirment

que Stores de bois Mon-
1a sa clientele la pos
|I:|I|h ( h » teindre les lattes de
DOIS des stores dans la couleur
ae leur choix. «Nous voulons
nous adapter aux besoins des
C Iwrm. confie M D(‘ (Jrcitme

pour

place

merm

fre

rencer la Patate Saint-Ambroi
se, par exemple ou encore
Péribonka. On a donc investit
40 000 dollars dans ce projet
mais il faut comprendre aussi
que |'avais déjade la machine
rie qui m'appartenait. On vise
donc le marché local du sec-
teur pour commencer, soit
Roberval, Saint-Félicien et les
villes avoisinantes. Et si la
t bonne, on pour-
MRC Domaine

but premier est

demande es
rait sortir de la

du-Roy. Mon

d'offrir un produit a valeur ajou
In proauit qui no lonng
i a Cl = e CONS(
iteur. ( trared roduc
| mimne || | |
proaga teu 1 !!." |
| grossistes lecilar {
er Girard qui pourrait
npr ik Dau
f I DE lalal; 0l (

crée les

ques-unesconcernentle secteur
primaire et d'autres sont des
industries du volet touristique et
beaucoup concernent les servi-

En vertu de la classification
actuelle au CEL, on retrouve
dans cette catégorie les services
a l'industrie, par exemple de
dynamitage. «ll s'agit d'individus
travaillant a I'extérieur de la col-
lectivité et qui ont décidé de
regrouper leurs compétences
pour oeuvrer dans leur milieu.»
D'autres concernent de nou-
veaux creneaux: le DrEfE&f:ﬂ[
cahier economique en présente
quelgques-unes

Nos concurrents ne peuvent |
pas faire cela.» '
Les deux fondateurs veulent |
d'abord interesser les desi-
gners et les decorateurs. Ensui
te, ils veulent s'attaquer au mar-
che de vente au détail. D'apres
1 De Grasse, trois distribu
eurs ne se sont pas faits tirer
s longtemps avantde |
montrer un intérét envers les
produits de Stores de bois. «lls |

l'oreille tre

veulent -wu-r I'exclusivite de

notre produ souligne M

'\_.'l dasse |
Les d¢ s entrepre

d Se mesu

urrence.

rer ala conc

Méme sileur produitne se dif-
lement cles

oncep

ferenciera pas tel

autres au niveau de
tion, Jear 2 (Grasse e l(icﬂ)f“
Alarie 1_3_.[|H|t.‘ll| qu'ils battront la
concurrence sur le terrain de la |
rapidite de la livrais «Les |
gens atlendent cing semaines f
mais nous, nous livrerons dans
Ics cing Jours», promettent-ils.

on

Girard se dit heureux de
celte premiere production, si
minime soit-elle. «La popula-
tionafortbienréepondue anotre
offre et c'est encouragent pour
I'an prochain. Mes sols sont
prepares pour l'an prochain
Actuellement, on s'attaque ala
mise en marché. On a déja visi-

» plusieurs marchands du
secteur etilsontsembléembal-
notre patate. Tout
ce fort bien pour

lés par

> dNnNon nous

ele e
r 11
tif
s est
Uit L
un
r 11 3
L€ [
[ tat
1N T lee ¢ X eOr
A
[ £ |.1_‘.'
D is i possede 1
ferme a ette

emplois

Le Conseil économique tra-
vaille dans certains dossiers qui
ontunimpacteconomiquemoins
evident que d'autres, mais la
somme de ces petits développe-
ments a un trois ou jusqu'a cing
emplois a finalement un impact
positif concret dans le milieu, dit-
il. En fait, la région compte plu-
sieurs entreprises originales et
novatrices qui passent assez
souvent inapercues. «Nous
avons des entreprises avec
valeur ajoutée et ayant unimpact
economique positif», conclut
Girard

Marcel Denis Girard

5 CAH[ER :
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Pour une public

a votre image

CONTACTEZ:

Roger CHATEAUNEUF

Secteur Chicoutimi
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EXPLICATIONS DU NOUVEAU
LOGOTYPE DE CHAPAIS

L'ECLAIR symbolise |'énergie en rapport
avec |'usine de cogénération mise en '
service en 1995, la premiére du genre
au Québec alimentée par la biomasse -
forestiére. i

LES TROIS TRIANGLES représentent la
ressource naturelle, la forét qui génére i
une grande partie de |'activité :
économique de Chapais.

LA COULEUR CUIVRE fait réféerence !
aux origines miniéres de Chapais. En
1929, le prospecteur Léo Spinger

%& : découvrait un gisement riche en cuivre, ;
g . Bérubeé LA FORME DE POISSON symbolise :
Ed et L noive I'énorme potentiel récréotouristique du __
‘Ng;%:v territoire de Chapais, paradis de la |

péche, de la chasse et des activités en E
nature. N

L'ENSEMBLE suggeére les grands espaces

en trois temps, I'eau, la terre et le ciel.

X ;
Q !

‘ @, . Claudio Louise Maurice ' Odile ip

Larouche Saucier Lamoureux Lafontaine

conseiller conseillére conseiller conseillére n

: d

‘ Bertrand Lorraine Daniel
Grenier Boucher Dufour
conseiller conseillere secréfaire-

trésorier
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Une nature débord
A 40 ans

‘&

Chapais mise sur la co

Chapais s'appuie sur les bases de ses 40 premiéres années d’existence pour se fourner
vers |'avenir. Le renouvellement du plan de relance de la municipalité laisse présager bien des
développements futurs. >

Le maire Jacques Bérubé parle donc de continuité dans le développement. Ainsi, certains
gléments dominants serviront de catalyseur des emplois, susceptibles d’émerger de divers pro
|ets

L'administration municipale mise beaucoup sur |'usine de cogénération, considérée com-
me un élément moteur du parc industriel, entre autres par son eau chaude, disponible a prix
avantageux.

les projets de pisciculture dont le branchement se fera au printemps et de bleuetiére sont
toujours dans le décor, comme le projet de chauffage urbain. Ce dernier projet doit voir le
jour aprés les deux autres; on laisse d'abord le temps a |'usine de faire ses preuves. Les der-
niers tests ont eu liev au début octobre. Les résultats du fleuron du parc industriel ont été plus
que satisfaisants, donc prometteurs.

Parc industriel

Le parc industriel de Chapais est occupé a 35 %. le projet de bleuetiére pourrait ame-
ner aussi d'autres infrastructures, par exemple pour la congélation, un élément qui pourrait
aussi servir pour le poisson. Cette production pourrait également générer des emplois liés a la
transformation.

le projet de bleuetiére empruntera finalement la voie du programme de mise en valeur
des ressources du milieu forestier, qui s’applique en priorité dans lo forét habitée, tant publi-
que que privée. Le ministére permet oux détenteurs de CAAF (contrats d'approvisionnement et
d‘aménagement forestier) de payer une partie des droits et coupe qu'ils doivent au gouverne-
ment, en réalisant des traitements sylvicoles.

le maire Jacques Bérubé caresse d'autres projets mais se fait discret a leur sujet. Pour
leur bonne marche, il se limite @ dire que le tout va bien et qu’un autre volet lié a la piscicultu-
re, se développera.

Déja, on ne manque pas d‘endroit oU consacrer |'énergie. Le dossier de la pisciculture
demande par exemple de mettre sur pied une production annuelle de 200 tonnes de poisson

la blevetiére commandera par ailleurs des développements sur 300 hectares, en trois
ans. On en aménagera 80, la premiére année. Le promoteur en est Jean-Eudes Senneville, im-
portant promoteur 3._, Lac-Saint-Jean.

Plutét que d'échelonner les festivités durant toute I'année, on a concentré les fétes du 40e
sur une semaine. les Chapaisiens et Chapaisiennes se fournent vers |'avenir, confiants de vi-
vre des développements qui profiteront a eux et leurs familles.

Le maire Bérubé en est a son troisiéme mandat, aprés avoir été conseiller municipal pen-
dant quatre ans.

Nouvelles armoiries

Lo municipalité de Chapais s'est dotée de nouvelles armoiries, au cours de |'année de
son 40e anniversaire. Un nouveau logo les véhicule sur les papiers officiels et épinglettes

Une partie, brune, représente la terre et ses richesses: le minerai, les bleuetiéres et le Eo-
tentiel maraicher. Les armoiries représentent aussi le potentiel forestier. Un éclair est le symbo-
le de I'énergie, @ savoir la cogénération et ses refomﬁées, tandis qu'un poisson symbolise tout
4 la fois la protection de la faune aquatique et la pisciculture, la péche et tout ce qui touche
I'equ

Virage informatique

Chapais a la ferme intention de ne pas rater le virage informatique. Le maire Jacques Bé-
rubé et son conseil y voient d'intéressantes perspectives d’avenir.

En plus des développements informatiques des derniéres années, on compte bien pren-
dre le virage Internet. Chapais serait dotée de ses propres serveurs.

Ainsi, Chapais pourrait desservir tout le secteur nord, par diverses technologies informati-
ques, dont les ligisons micro-ondes. Un réseau de communications adéquat favoriserait le dé-
veloppement du Nord, croit Chapais

La municipalité donne un gros coup de pouce et s'associe @ des intéréts prives, pour me-
ner ces divers projets a bien Ei?e veut faire le plus rapidement possible. Aprés les fétes, la mu-
nicipalité sera en mesure d'apporter des précisions sur ses projets et les échéanciers de reali-
sation.

Une usine impressionnante

L'usine de cogénération impressionne tant par sa technologie que ses installations moder-
nes. Son codt de réalisation atteint les 61,7 millions $. Elle crée 31 emplois directs, un chiffre
qui frise les 60 emplois, si on inclut certains emplois connexes et indirects.

D’une capacité maximale brute pouvant atteindre jusqu’a 34 mégawatts, elle développe
actuellement 28 mégawatts pour Hydro-Québec. L'usine n'utilise que trois mégawatts
La bouilloire brole 42 fonnes a I'heure de résidus

p« CHAPAIS

inte d'énergie!

E

|

| o

.

| A
|

L’usine de cogénération représente non seulement le plus beau
fleuron du parc industriel de Chapais mais aussi posséde un
potentiel diversifié de création d’emplois.

f——

|

4 L N _‘-‘hm" S "
Un projet concerne la Maison des directeurs. Le projet Chissibi
Jacques-Cartier d’Hydro-Québec a permis |'aménagement du site
entourant la Maison des directeurs. Cette batisse est la premiere
construction érigée aprés I'aménagement de la mine. On y
hébergeait les visiteurs torontois de la compagnie miniére.
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Pour répondre aux attentes
des consommateurs et s'assu
rer d'un produit de qualité
I'équipe de Choune a choisi un
carton epais et recouvert d'un
vernis pour protéger sesillustra

crises economiques. Les ries
fabricants de cartes au Québec
sont plutot rares, ce qui a incité
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les plusieurs pharmacies dont
une cinguantaine de Jean
Coutu, et plusieurs boutiques
de cadeaux. Toutes les cartes
se vendent 2,50 $. Parmi les
choix, il y a 36 modeles de la
categorie generale. Il y aura 12
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CONFIEZ VOTRE SUSPENSION A VOTRE
SPECIALISTE AUTOPRO.

Afin d’éviter 'usure prématurée des pneus et des autres pieces s
du chassis, faites régulierement inspecter vos amortisseurs par —

4
votre spécialiste AUTOPRO. Vous conserverez ainsi une
'AUTOPRO

bonne adhérence des pneus a la route. De plus, la garantie

nationale AUTOPRO sera votre passeport pour des - -

promenades paisibles. GARANTIE NATIONALE |

g

FREINS 2

AGENCE DE PNEUS oo ||

SILENCIEUX g

SUSPENSION | | 2

DU NORD 1991 ENR
=

1475, Sacré-Coeur, SAINT-FELICIEN, G8B 1B5

+10679-1327

LGH - S661 aigwanoN 2| @




52 - PROGRES-DIMANCHE / CAHIER ECONOMIQUE, le 12 N

rnu-w\ LI T R -q‘.nm-‘-sqttclt--.-n.a--n-buucu.---.-1--.-u----..-----b-----u----------n--.---u-.u---.n....--l.-.uua----u--hh-nacl

“atormation personnalisée en informat tique

«Un secteur prometteur», dit Gilles Fortin

dans I'espoir de se dénicher un
| interprete

comme trilin

] (Il parle anglais, francais
espagnol). «J'ai regarde s'iln'y
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chercher le soutien financier

Royal LePage prévoit une reprise
du marché domiciliaire en 1996

TORONTO (PC) Le raient la aussi entrainer. en
rearessement ae econome et 1996, une amelioration de acti
| restauration de la confiance vité surle marché résidentiel de
1¢ I mmateurs pourraient la revente
ontribuer a la reprise du mar Le groupe des 25-44 ans
che domicihaire I'an prochain serait dans un tel cas le plus
Le facteur de la demande touché, selon Frank de la
continue, principalement du Roche, directeur regional de
cote des acheteurs d'une pre I'Est du Canada. «Par consé

miere maison, devrait susciter quent, nous nous attendons a

Ine progression du nombre de  un intérét renouvelé de la part
maisons vendues a travers le  des acheteurs d'une premiére
pays en 1996», a declare hier maison», ce dont devrait parti
simon Dean, president des Ser culierement béneéficier la ban-
vices immaobiliers réesidentiels lleue montrealaise
de Royal LePage, en rendant Royal LePage prévoit que le
Put J LI Pr | nore de venls eqgrand
5} e annuellement cet Montréal atteindra 18 000
pag il ]re Ir aici la hin de 1996, une
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ne peut qu'étre qualifiee
dincertain», selon le vice-pré
sident Gino Romanese. A

I'exception de Regina et de
Vancouver, tous les marchés
ont vecu une Lj!IHIHLHIUH {i{,’{x
ventes

De plus, au Québec, selon
Frank de la Roche, «vers la mi-
septembre, le reférendum a eu
pour effet de mettre en attente
bien des décisions d'achat»

La confiance du consomma-
poursuit-on chez Royal
LePage, estlaclef pourde bons
resultats I'an prochain. Aussi
ongtemps, affirme Gino Roma
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nese, quelestauxd'interétetde
nomage n augmenteront pas
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PROMETTEUR — Selon Gilles Fortin, la formation personnalisée dans le domaine de |' informati-

(Photo Steeve Tremblay)
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Mais pour quelqu'un qui veut, il
y a encore des possibilités
signale Gilles Fortin. Les portes
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energie
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sService (

|l faut savoir se déebrouiller
On a des outils d'aide économi
que dans la
utiliser «

| faut

services

region et
savoir ces
Dans la région, il a pu compter
sur le support {1“ Centre d'aide
au developpement des collecti
vites SADC. D'autre part
lorsqu'on se lance en entrepri
se, Il ne taut pas compter ses
heures. Il a investi un minimum

de 60 a 75 heures par semain

Pour lancer sa franchise
Gilles Fortinaeurecours :
jet d'aide aux travailleur
pendants (ATI) ce qui lui permet
d'éviter de payer un salaire pour
la compagnie durant la premié-
re annee, au programme ae
demarrage aux jeunes entrepri
ses (50 000 $), au programmi
fedéralde Prét aux petites entre
prises (PPE). Il a inauguré ses
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située au 2110, boulevard
saint-Jean Baptiste a
Chicoutimi, Sablage
industriel Saguenay Itée
se spécialise dans le
sablage par jet de sable
ou par bile dacier et
dans le nefttoyage a
pression. La PME effectue
aussi la peinture en tous
genres.
L'entreprise évolue dans
le domaine industriel en
général. Ses clients se
retrouvent donc tant du
coté de la grande
entreprise que des
ateliers de fabrication et
Jusinage. «Nous comp
tons sur la fidelité de
sieurs bons  clientss»

tionne le proprietaire

~t 1+ ANNO
ourimienne

Un produit de qualité &
tous égards

En affaires depuis mainte
nant plusieurs années,
Francis Boudreault estime

SABLAGE, NETTOYAGE ET PEINTURE

SABLAGE INDUSTRIEL SAGUENAY LTEE,,

que la gqualité doit étre a
la base de toute
compagnie  qui
oceuvre dans
=

domaine
industriel. C'est du moins
en misant sur cet
élément, plus qu'essentiel,
qu'il a réussi, I'an passé, &
célébrer le dixieme
anniversai Sablage

ik
QLS e velelil=lale Itae

| ne faut

oublier que alité de
ﬁuT (s :3 oduit nc ous assure
dune part quil ne

SABLAGE INDUSTRIEL SAGUINA
¢ «::x k0

reviendra pas,
donc que le client aura
pleinement satisfaction

et, dautre part, des
bénéfices plus
ntéeressants que
ranranc
1 na ®

Une équipe
professionnelle

Sablage industriel Sague
nay Itée emploie de six &

plus d'une vingtaine de

L'équipe de Sablage Industriel Saguenay Itée.

— —
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(PUBLICITE)

UN PARTENAIRE DE QUALITE

B A T
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|
Francis Boudreault, proprietaire et Diane Lavoie
T Irno 4 9] t t
inde iup reputat 1
1 entre ell € Is font UV N B
plusieurs annees fessionnalisine exempl
a experience au sein re.
meme de l'entreprise Seconde par son epouse
Comme lmdlqm-_e d'ail Diane Lavoie, | rancis

leurs Francis Boudreault
les membres du personnel
de Sablage industriel ltee
forment une équipe tres
homogene.

«L'esprit d'équipe, confie-
t-il, est trés fort chez nous.
Tous ont a coeur la
réussite de la compagnie
et travaillent donc en
semble, de facon a ce
que le produit qui sorte
soit le plus parfait possi

SABLAGE INDUSTRIEL SAGUENAY

Boudreault entrevoit la
venir de la PME avec
optimisme. A les voir aller
on constate demblee
tout leur dynamisme et
leur détermination. Deux
éléments clé qui permet
tent d'aller loin. Pas sur
prenant que les ambitions
des dirigeants de Sabla

ge industriel Saguenay
Itée sont aussi visionnaqi
res...
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A Saint-Félix-d'Otis

L'emploi passe par la complémentarité

_ 5 f?‘ﬁ: o ) )

christine

COMPLEMENTARITE — Un groupe multidisciplinaire travaille depuis quelques semaines a un

Interéts collectifs et individuels plan de développement des lots intramunicipaux de Saint-Félix-d'Otis. De gauche a droite: Moni-

que Tremblay. animatrice en culture amérindienne, Héléne Gagnon. directrice du site de Robe

Noire, Pierre Rodrigue. travailleur autonome en récréo-tourisme. Jean Brochu. ingénieur fores-

: ‘D sietdaplanded tiey. Louis Fradette. travailleur autonome en loisirs. Marie-Joélle Brassard. agent de deéveloppe

( \I l ” > I\ _ Pl ment local SADC La Baie-Bas-Saguenay. Isabel Brochu, agent de développement.

]( ( )[\\( ).\ | l( \) L I l : (Photo Sylvain Dufour)

“”'x e ;:.?-: v ..__».- -‘.- 5 A . £ o, i
W el el s ' . e

"‘;\q

EMPLOIS — Depuis quelques semaines, un groupe de travail s'est formé dans la municipalité de
- Saint-Félix-d'Otis afin de produire un plan de développement gl#bal qui fournira, I'espére-t-on. des
X SADC — Marie-Joélle Brassard, agent de développement local  emplois permanents aux citoyens. Sur cette vignette, le site de Robe Noire.
T SADC La Baie-Bas-Saguenay.
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des assureurs

bien de

chez nous
ALl SErVICe
des gens
d'icl

Aréscau de 18 points de

services a la grandeur de la région.

/Af équipe dynamique et professionnelle

a ’image et a ’écoute des gens d’ici.

o Jes services personnahses entierement offerts en
région, de la signature du contrat jusqu’au reglement d’un sinistre.

PROMUTUEL PROMUTUEL
Lac-St-Jean Saguenay
Siege social Si¢ge social
» Hébertville * * Chicoutimi *
Points de services Points de services
« Alma » Chibougamau * Delisle « Métabetchouan ¢ * Baie-Comeau * Chicoutimi Nord * Dolbeau *
* Roberval ¢ .‘admt Bruno * Saint-Félicien * » Grandes-Bergeronnes * Havre-Saint-Pierre *

 Jonquiére * La Baie » Normandin * Sept- Tles

ASSURANCE

résidentielle - automobile - commerciale - agricole - vie
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£, Jean-Marc Gagnon

Alain Plourde, contréleur, Francoise Bilodeau comptabilité, Alain Boucher, commis vendeur, directeur

Roger Cété, représentant, Joél Allard, commis vendeur, André Tremblay, préposé entrepét,
Real Cote camionneur,

Absents lors de |a photo:
Manon Fortin réceptionniste,
Gaétan Fortin, Eric Mercier,
Robert Perron.

Des conseillers
d'experienceé
pour vous servif

Services de livraison rapide - Estimation gratuite

Des produits de qualité dans des marques renommées

////‘ BLACK (. DECKER [climalod 8 F.-X. DROLET »c
@ atio 0 vikico SICO cRaNE

TOLBEC

distributeur
CanWel ———

DRUMMOND .+ .h CANADALTES LA TOUCHE DE L EXPERT

CENTRE DE RENOVATION

LAURENT GAUTHIER
SAGUENAY (1993) LTEE

1598, BOUL. STE-GENEVIEVE
CHICOUTIMI-NORD 545-9540
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Les Entreprises |.L. Bérubé
allient efficacité et service
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pres des années de travail Les Entreprises ].L.
Bérubé Itée. se sont taillées une solide réputation
de fiabilité.

Jacques Bérubé et son épouse Lucette ont aussi
contribué a créer des dizaines d'emplois dans I'une ou
I'autre des entreprises: 30 et 40 employes a temps plein.
e nombre total d'emplovés atteint une centaine de
personnes, si l'on tient compte des emploves surnume-
raires et occasionnels.

Mme Lucette Bérubé s'occupe de la gérance de
l'entreprise et de la direction du personnel. Au cours
des dernieres années, cela a permis a M. Bérubé, maire
de Chapais, de consacrer I'énergie voulue aux affaires
de la municipalite,

Les entreprises J.I. Bérube [tée. assurent aussi les
services funéraires de trois reserves indiennes situées au
nord de Chapais. A cause des distances entre les
communautés, on ne peut avoir un salon central. On

expose les corps dans les eglises des différentes commu-
nautes.

Ce sont les Autochtones eux-memes qui y assurent les
services ambulanciers. M. Bérubé leur a accorde toute
autonomie en cette matiere. Il possédait les services
ambulanciers.

Il a fait en sorte que les gens de la place suivent des
cours, et voyant leurs intérets; il leurs a ensuite vendu
son service ambulancier, afin quils assument eux-m
émes cet important service, aupres des leurs.

Administration
Méme si une supervision existe quant aux diversvolets
des Entreprises J.L. Bérubé, la gestion quotidienne des
affaires au plain ambulancier dans le domaine funcraire
se fait de facon séparce. On compte aussi, sur le terrain,
des administrations différentes au Saguenay et au Lac-S
aint-Jean.

Les Entreprises

J.L. Berube Ltee

DIVISION AMBULANCE

166, boul. Springer, Chapais
(ambulance,funéraire et administration generale)
133, boul. Springer, Chapais

(salon funéraire)

(salon funeraire)

(salon funéraire)

I OY S SR e Lt g S R

242, 3¢ avenue, Chibougamau

433, 1¢ rue, Chibougamau

594, boul Marcotte, Roberval
(ambulance) _

Parc Chibougamau a la riviére
Ashuapmushuan (ambulance)

982, avenue Lavoie, La Baie
(ambulance)

157, route 170, Anse-Saint-Jean
(ambulance)
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De juillet 94 a juillet 95

| MI } Areqlor ncite 1 L) Luet £ !r.fll[?ii')l De juillet 1994 a et
s L y aint I rer au marche du trava qQul a 1995, cesecteur affiche une
fait bor jure ave 1 creatior 1SionNe un recul de ( I t se de 41 000 postes, soit plut
e 1 { g tre juille le pourcentage du taux d'act tripledelac sanceaeler
194 ¢ et 199 te.a61.9 estladeuxieme f Dle aes secteurs. Les biens dura
| UL T orl ades recer eulement en dix ans que le tau ples (+ 22 000) autant que les
es slalistique mpilees dans s dactivité passe us la barre des biens non durables (+19 000) ont
bulletin marct U travail b AuCanada iugmentatior contripue a cette situation
iblie en septembre 1995, par la le la por ition active (11 000 secleurs manufacturier sur
ociete quebecoise de dévelop per ) s'est faite dans les neuf enregistraient une cr
pement de la main-d'oeuvre memes proportions que Dro de |'emplol. Les plus f
£ es donnees de engug gression de la population des 15 nausses se sont ;_).'i'ltil,- tes dans
i€, douze regions administratives  ans et plus pour un quatriéme les industries de l'imprimerie et
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temploi ontarien a reculé de 37
000postes. Durantlaméme pério
de, le Quebec s'est enrichi de 11
000 emplois

Le marche du travail difficile a

; # :

Lina BOUC
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' RECUL — De juilletde I'an dernier ajuillet de cette année. le sec-
teur de la construction affichait un léger recul de 6000 postes.

(Photos Progres-Dimanche) seiii - - —
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CENTRES D'AFFAIRES DU GROUPE ALCAN AU SAG LAC-SAINT-JEAN |
CERT.I o

‘

Usine Arvida, Centre des produits cathodiques & |

1 iques tes !

duits chimlquw-h\;dra i

5 1qudreuil, Usin® de produits i

: Usine Vaudre®s . |

| | 'wC“\m“)‘ o« |

Ut &
Ane \\c v‘\ | ‘{'“o\\ \Ic
\! S\ &c\- y
Quihs c i
\L \\L\‘{ ‘ “\“ 5
\)émc\ .\ e .
| \‘\:\6‘ & ¢ 3 :
A LA 3 ™~ !
o & $ 3 T
N S & p
W &\: \:; 5 ;
B 3 £
¥ &
‘O\ E
& 3
& e

Nos parents nous disaient que «tout travail, aussi petit soit-il, mérite d'étre bien fait».
Plus familierement, ils nous demandaient de travailler... «avec notre téten.

('était une fagon de garantir un travail de qualité, et ce bien avant que le concept de la qualité
. totale devienne au centre des préoccupations des entreprises.

Aujourd hui, la qualité est un enjeu de premier plan et I'adoption des normes internationales
d'assurance et je gestion de la qlu;tiiré [SO 9000 permet de certifier les efforts réalisés dans
les usines soucieuses de fournir a leurs clients le meilleur produit possible. C'est le cas pour un
grand nombre des centres d'affaires d'Alcan au Saguenay-Lac-Saint-Jean.

Méme si la gestion de la qualité est devenue beaucoup plus sophistiquée, rien n'empéche
que la premiére condition pour arriver a un résultat de classe mondiale, ¢'est encore de
«se servir de sa téter.

Alors, vu ainsi, on nous permettra d'affirmer humblement que dans la région,
les usines Alcan constituent un véritable gisement de maticre grise.
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SRR R R R R R
semaine de la motoneige
fleuve et usagee

Ghez Ricard Auto de Saint-Felicien

] : %
Des motoneiges gui ont une  \ETPRTITHREIELN oo oo s o e

tax de cc refroidi par ventilateur, son nouveau chassis en
éthique pour 1e travail :

aluminium léger et une suspension avant indépendante

D.S.A. permettent d'abattre les durs travaux. Sa longue
chenille de 3,455 mm (136 po) et sa suspension ar-
& riere a long débattement offrent toute la flexibilité
B voulue. Marche arriére, attelage et espace de
: rangement en equipement de série.

Achelez maintenant et ne payez gu'au
1* janvier 1998 sans aucun intgeéls
Bl c8, Sur {outeg: nog motoneiges
Bombardier nuves

(Selon apprabiation de crédil MJﬂo

Plus de 60 motoneiges usagées en inventaire, le déplacement en vaut le coup!

1994 Grand Touring Quelques 1992 Mach 1 XTC (2) tout équipée
1994 Formula Z (4) 1991 MXE .

1994 Mach Z 1991 Cheyenne (4) 1
1994 Grand Touring SE @ 1991 GLX (3)

1993 Mach 1 1990 GLX (3)

1992 Plus XTCE (2) e AN SOV 1990 Mach 1 XTC

706, boul. Sacré-Ceeur
Saint-Félicien, G8K 1T5

» 6794775

RICARD AUTOMOBILE INC.
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NORMANDIN

LA NAISSANCE D'UN JARDIN!

Depuis pres de 2
ans déja, le chantier

des Grands Jardins de =
Normandin grouille m

d'activitées  afin  d'offrir

ce tout nouveau site a
la saison touristique
1996.

Clest chaque semai- [
ne qu'on peut consta-
ter les chdngements et
la  progression des
aménagements.  D'ail-
leurs plus de 1000 visi- :":
teurs, au cours des ac-
tivites «portes  «ou-
vertes» de cet été, ont
pu ressentir les impres-
sions fortes que nous
laissent ces champs de-
venus un chantier en

".‘--5:‘,; e
a b g

- _’_;»

Le Belvédere a la téte des parterres classiques

. 1 - - . . - -
gestation d'ou naitra un immense jardin qui réserve découvertes et
surprises pour les visiteurs, amateurs et touristes de la prochaine sai-

son estivale.

Des photos remontant au mois dernier permettent d'dpprécier |'a-
vancement des travaux dans que‘ques zones du site.

Déja des centaines d'arbres et quelques milliers d'arbustes et de
fleurs vivaces ont pris leur place sur cette grande scene pour le

NORM/\NDlN Plus qu’ un patehnI

Deouns ['arrivée des pre

Iuns en JU!“Gl ]?'i -;_a,. TJ rmandir
na cessé de prospérer. Accé

dant au statut de ville

]9?9, |d VIH[" de -r‘-J'._-"v~a[*--._'i-'

constitue le centre scolaire

commercial d'un territoire com
prenant cing (5) paroisses. 5-.'.;--"
économie gravite autour de deux
péies majeurs: |agriculture et la
forét. La ville de Normandin dis-

pose d'un volet impressionnant

de services.

Le dynamisme et la joie de vivre

de sa population en font une ville

particulierement accueillante.
Pour informations:

(418) 274-2004

Bienvenue a
Normandin!

® Population: 4075 habitants

® 180 commerces et industries

® Centre-ville, centre commercial

b R tion de taxes sur

|
..,\.r-'_’f'a' s constructions

,_('.._._;:;',-_-'wt|w||+.-.'w
® [ .‘-'!"j_-"‘-:"l"”-'”;r primaire et

>condaire

Service d'hétellerie
® |: se d qrr'hlli--‘r:!ur{' moderne
e Ce‘r tre sportif

® Bibliotheque municipale

La Chute a I'ours
Aménagé le long de la riviere
Ashuapmushuan, ce camping of-
fre aux campeurs un décor natu-
rel d'une tres grand beauté. Le ra-
pide, d'une longueur de 1,5 kilo-
metre, en fait ['un des plus beaux
sites de camping du Québec.
Chaque année, «Les 3 jours de
la Chute a I'ours» ont lieu la der-
niere fin de semaine du mois
d'doﬂt.‘

A votre disposition:

147 emplacements (tentes, ten-

spectdde de la nature
qui débutera le prin
temps prochdln au mo
ment ou s ajouteront
les coloris des multi

p|e5 fleurs et p|dntm

annue l(.":..

La CO;pordtior‘l des
Grdnds dems est

I'\C’UI’(’USC

({dﬂnom'i'r

ﬁng el
/ Ml A, *“m;,\

Le Bassin miroir et le Tapis d'Or‘iént

Clé‘]ii, l'ouverture du si
te au puu:n pour le
29 juin 1996. L éven-
tail des coits d'entrée
pour les diverses caté
gories de visiteurs sera
bientdt connu et un
passeport salsonnier
individuel ou familial
sera ()Hert dux Inte

resses.

L'été prochain, vous pourrez donc entrer dans la magie de notre
slogdn tout au |cmg de cette premiere saison, aux moments que
vous choisirez, venez & Normandin et...

VOUS VIVREZ UN MOMENT
PRIVILEGIE:
LA NAISSANCE D'UN JARDIN!

tes-roulottes, rr:u|otte‘k)
14 chalets
quipement

20Ur | Cation avel
Services:

¢ k\_”\?nl_jrdru-D.‘;>-:3rm;u'

® Piscine semi-olympique

® Salle de loisirs

® Terrain de jeux (animation)

® Volley-ball ® Sentier pédestre

® Tour d'observation des chutes

® Douches et salle de lavage.
Pour réservation:
(418) 274-3411

Hors-saison:

(418) 274-2556

La ferme
experimentale
L'endroit révé pour les citadins
qui désirent renouer avec la ter-

re.

La ferme expérimentale établie en
1946 a maintenant une nouvelle
vocation et depuis 1988, la fer-

L_JI’I V¢ }\'\‘

(15) millions de plants
ment, pour assurer la continuité
de l'industrie forestiere.

recherches dans

Pepiniere forestiere
de Normandin
laboratoire de la na
pr-.mm-uint pres de quinze
dnnuc”x‘

Un endroit a visiter!

Bibliotheque
municipale
La bibliotheque municipale dé-
ménagera bientét dans des nou-
veaux locaux beaucoup plus vas-
tes et beaucoup mieux aména-
geés.
Elle offrira de nouveaux services a
ses nombreux utilisateurs.
Ouverture
bientot

SAON Z1 2| "INDIWONOYI ¥3IHYD / IHINYWIC-S3¥904d
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Coopérative forestiére Laterriére

Cote profits, une année record

par Christine Tremblay

LATERRIERE (CT) - L'année
financiere 1994-95 marquera
I"histoire de la Coopérative
forestiere Laterriére quia donné
une remise de pres de 50 pour
cent de leur salaire a ses quel
que 425 membres alors qu'elle
avail presque doublé son chif
fre d'affaires

Il s'agit en effet d'une année
ntermes

recordé de profits bier

que, ces dernieres annees, la
cooperative ait ete en constan
te progression. Depuis 1983
nous n avons pratiguement
|Jamais enregistre de pertes
rappelée Gilles Lavoie, directeur
administratif de la Coopérative
forestiere Laterriere

OIMIrme iNnaique ce aernier
e prix du bois d'oeuvre était
excellent pendant ce dernier
exercice financier mais encore
fallait-il étre en bonne position

«Nous avons
procede a des acquisitions
importantes depuis 1987 alors
que le milieu forestier subissait
une periode de ralentissement
Une fois ameliorées et relan-
cees, ces usines (Scierie du
Fjord, Scierie Bois-Valin et
Usine de rabotage de Falar-
deau) étaient prétes a produire
au maximum lorsque le prix du
bois en etait a son meilleur», a
expliqué le directeur adminis-
tratif

Lamiseenoperationen 1994
d'une toute nouvelle usine de
sclage et de rabotage a Labrie-
ville, en collaboration avec la
Coopérative Manic-Outardes
de Baie-Comeau, tient egale-
ment une grande part dans
I'atteinte d'un tel record. Cet
investissement de 10 millions $
a permis de creer une centaine
d'emplois tout en consolidant
les assises de |la coopérative

Soulignant a plusieurs repri
ses les efforts soutenus de tous
les membres de la coopérative
forestiere, Gilles Lavoie n'a pas
cache que l'audace et le flair de
'equipe administrative ont per-
mis a l'entreprise de prendre
Ine place interessante sur le
marche du bois. «Nous cher
chons constamment a amélio
rer la qualite de nos produits et

sur les

pour en profiter

a prendre de 'avance
Ainsi, nous

ns des clients

les troisiemes au Qué

beso

sommes

LY
| CAHIER
ECONOMIQUE
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RECORD- Ledirecteur administratifGilles L.

pour I'année financiere 1994-95.

becainstallerunappareilmesu-
rant la résistance du bois; cela
nous permettra de vendre le
bois par classes de résistan-
cer, a-t-ilmentionné

Encore des projets

Malgré une expansion rapi-
de, la direction de la Coopérati-
ve forestiere Laterriére n'a pas
l'intention de s'arréter mainte-

s - £

nant. Les idées de développe-
ment affluent et plusieurs vont
dans le sens d'associations
diverses avec des papetiéres.
«Nous travaillons déja ensem-
ble et nous souhaitons exploiter
au maximum les points que
nous avons encommun», aindi-
qué Gilles Lavoie.

Au fil des ans, la coopérative
forestiére a diversifié ses activi-
tes au point de couvrir tout le

Rénovations domiciliaires

Les Canadiens dépenseront prées
de 20 milliards de dollars en 96

OTTAWA (PC) - Les depen-
ses de renovation domiciliaire
devraient augmenter en 1996,
selon les prévisions dela Socié-
te canadienne d’hypothéques
et de logement. La SCHL
s'attend ace que les Canadiens
depensent pres de 20 milliards
$ en rénovations I'an prochain
C'est en Ontario et au Québec
quelareprise seferale plus sen-
tir. Al'échelle nationale, il s'agira
d'une augmentationde 4,3 pour
cent par rapport a 1995. Cette
année, la valeur des rénova-
tions a diminué de 4,7 pour cent
par rapport a 1994

L economiste en chef de la
SCHL, Gilles Proulx a prédit que
la renovation dépassera les
nouvelles constructions, qui
devraient augmenter de deux
pour cent a 13,3 milliards $
aprés avoir chuté de 24 pour
cent celte annee.

Le ciel de l'industrie de la
renovation et de ses fournis-
seurs devrait s'éclaircir en
1996, croit 'agence fédérale

«Ce revirement, méme
modere, sera bienvenu apreés
les déceptions de 1995, »

avoieaexpliqué pourquoilaCoopérative forestiere Laterriére aatteint des profits records

cycle de l'arbre, de sa repro-
duction en passant par la plan-
tation, la coupe et le bois de
construction. La ressource-
forét étant primordiale pour sa
survie, I'entreprise coopérative
entend investir encore plus
dans des travaux de dégage-
mentetd'amenagement sur ses
CAAF au cours des prochaines
annees.

Parmi ses derniéres innova-

Cette année, a cause du cli-
mat economique, certains pro-
prietaires de residences ont
décidé de reporter ou d'annuler
des projets de rénovations et
mémes des réparations néces-
saires, a souligné la SCHL dans
un commumque

Lesreparations intérieures et
les projets d'entretien, notam-
ment les cuisines completes ou
partielles et les rénovations de
salles de bain, devraient étre
plus populaires que les renova-
tions exterieures.

SelonM. Proulx, le pays pour-
rait connaitre une période de
marchés volatils. Ce quipourrait
faire monter les taux d'intérét

«Nous avons connu des
periodes de ce genre une cou-
ple de fois durant les années
1990», a-t-il fait remarquer

«Elles étaient généralement
courtes et sans effet nuisible ou
durable, il faut donc espérer
qu’il en sera de méme la pro-
chaine fois.»

C'est!'Ontario qui devrait affi-
cher la meilleure performance,
avec une augmentation de six
pourcentdesrénovations, alors

(Photo Rocket Lavoie)

tions, il faut noter I'ajout d'un
volet de plants ornementaux a
sa pépiniere et |'utilisation
d'abatteuses multifonctionnel-
les en forét. «Certains peuvent
trouver qu’'on va vite et qu'onen
couvre large mais les résultats
aue nous recoltons déemontrent
qu'il s'agit d'une bonne voie et
la confiance de nos membres
constitue le meilleur appui a nos
actions», a avancé M. Lavoie.

que celles-ci ont diminué de 3,4
pour cent cette annee

Québec devrait connaitre
une hausse de cing pour cent,
compensant unrecul «substan-
tiel» de 7,5 pour cent en 1995.
Les deux plus grosses provin-
ces devraient profiter de I'essor
de leurs industries d'exporta
tion, note I'agence fédérale

Lesprévisionspourlesautres
provinces, avec les chiffres de
1995 entre parentheses, sont
les suivantes: Nouveau-Bruns-
wick en hausse de 4,3 pour cent
(baisse de 3,3 pour cent); Nou-
velle-Ecosse en hausse de 3,5
pour cent (baisse de 2,4 pour
cent); Colombie-Britannique
inchangeée (baisse de 7,2 pour
cent); Alberta en hausse de 3,4
pour cent (baisse de 4,8 pour
cent); Manitoba en hausse de
3.3 pour cent (baisse de 2,6
pour cent); Saskatchewan en
hausse de 4,7 pour cent (haus-
se de 2,5 pour cent); Terre-
Neuve en baisse de 2,1 pour
cent (hausse de 1,6 pour cent);
lle-du-Prince-Edouard en bais-
se de quatre pour cent (hausse
de deux pour cent).
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Corporation
Stone-Consolidated

Bien implantée au Saguenay - Lac-Saint-Jean,
la Corporation Stone-Consolidated
s'est donné comme mission
d'étre reconnue comme |'un des principaux
fabricants de produits forestiers de qualité
destinés aux marchés internationaux de |'édition,
du bois d'ceuvre et de |I'emballage.

Pour ce faire, sa démarche d'amélioration
continue prévilégie la fabrication de produits
qui répondent aux exigences des clients,
la promotion d'un climat de travail
qui permet a ses employés de se réealiser
et le développement durable
dans le respect de |I'environnement.

— T Innovation
a—— ’—:gr_ﬁ j_ 5 a s Qualité
— | Service
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