
ffraaSEBmi]DE CDED t&M;*rr d e  l a  t .

nsau

.if’

**'£?-■•cl*

mm

<U A.

LOt <&-.D,

DOSSIER DIARRHEE

REPORTAGE BOUVILLONS D’ABATTAGE



Pour I

’excellence du

SIÈGE SOCTAT

5 4 0  R u e  M a r t i n e a u  

S A I N T - H Y A C I N T H ‘ E  

( Q u é b e c )  J 2 S 8 B 1  

Tél.î (450) 773-9927 

Tél.s (450) 771-1160 

Fax: (450) 796-4345

F O R  C A L V E Ü

Q R M U L A

Mil

~r-

igemyfeaux de lait lourds

Services techniques 

et prophylaxie animale
UN PARTENARIAT : L’ÉLEVEUR ET LE TECHNICIEN

L a  c o n s t a n c e  d e  n o s  r e c h e r c h e s  d e p u i s  p l u s  d e  

5  a n s ,  n o u s  p e r m e t  d ’ o f f r i r  à  c h a q u e  é l e v a g e ,  l ’ a s s i s t a n c e  

l a  m i e u x  a d a p t é e  a i n s i  q u ’ u n  s u i v i  i n f o r m a t i q u e  d e s  

f m e i l l e u r e s  p e r f o r m a n c e s  r é a l i s é e s  g r â c e  a u x  5 0  0 0 0  v e a u x  

q u e  n o u s  p r o d u i s o n s  a n n u e l l e m e n t .

A f i n  d e  s a t i s f a i r e  a u x  c o n d i t i o n s  s a n i t a i r e s ,  

d ’ h y g i è n e ,  d e  q u a l i t é  s u p é r i e u r e  e t  p o u r  u n e  m e i l l e u r e  

r e n t a b i l i t é  d e  l e u r s  a c t i v i t é s ,  n o t r e  é q u i p e  d e  t e c h n i c i e n s  

s p é c i a l i s é s  o f f r e  a u x  é l e v e u r s  u n e  c o m b i n a i s o n  d ’ e f f o r t s  e t  

d e  c o n s e i l s  p o u r  l e u r s  i n s t a l l a t i o n s ,  s y s t è m e  d e  v e n t i l a t i o n  

e t . a g e n c e m e n t  d e s  b â t i m e n t s .

I l s  a p p o r t e n t  é g a l e m e n t  u n e  a i d e  p r é c i e u s e  a u  

n i v e a u  d e  l a  p r o p h y l a x i e ,  g r â c e  a u x  c o n c e p t s  é l a b o r é s  

d a n s  l e s  g r a n d e s  e n t r e p r i s e s  e u r o p é e n n e s ,  l e a d e r  m o n d i ­

a u x  d a n s  l a  p r o d u c t i o n  v i t e l l i è r e .

L e s  p r o d u c t i o n s  a n i m a l e s  d o i v e n t  s ’ a d a p t e r  e n  

p e r m a n e n c e  à  u n  e n v i r o n n e m e n t  e n  c o n s t a n t e  é v o l u t i o n .  

P o u j t  c e l a ,  c h a c u n  d o i t  m a î t r i s e r  p a r f a i t e m e n t  s e s  t e c h ­

n i q u e s  d ’ é l e v a g e  e t  l e s  f a i r e  é v o l u e r  e n  t e n a n t  c o m p t e  d e s  

c o n t r a i n t e s  i m p o s é e s  p a r  l a  d i s p o n i b i l i t é  d e s  a n i m a u x  

, a i n s i  q u e  p a r  l e s  b e s o i n s  d e s  c o n s o m m a t e u r s .

Ce savoir-faire à un vecteur :
Une équipe de techniciens 

qui sait écouter et conseiller.

CENTRE D’ABATTAGE

1 5 9 1  C h e m i n  S t e - C l a i r e  

L A  P L A I N E  

( Q u é b e c )  J 7 M  1 H 2  

T e l . :  (450) 478-2055 

T e l . :  1 800 251-2055 

Fax: (450) 478-4589
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F O U R R A G E S
R é g i e  d e  c o u p e  d u  d a c t y l e

R E P O R T A G E : P I É M O N T A I S  
U n e  r a c e  q u i  a  d u  m u s c l e

N O U V E L L E S  D E S  R A C E S  P U R E S  

S T A T I S T I Q U E S

P R O M O T I O N
L e  V e a u  d e  l a i t  d u  Q u é b e c  e n  a c t i o n  

p o u r  l ’ a n  2 0 0 0 !

C O N S O M M A T I O N

L e  b o e u f  r e p r e n d  d u  p o i l d e  l a  b ê t e

I D E N T I F I C A T I O N  P E R M A N A N T E  

M o i n s  d 'u n  a n  a v a n t  l ’ i m p l a n t a t i o n  
d u  p r o g r a m m e

P A T B Q
S e  c o m p a r e r  p o u r  m i e u x  r é u s s i r

S T A T I O N  D ’ É P R E U V E  

D a t e s  e t  l i e u x  d e  v e n t e  
d e s  t a u r e a u x

P A G E  C O U V E R T U R E

Celle aimée, le froid et h neige 

étaient attendus dans

plusieurs régions 

du Québec.
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C L O T U R E  D U C O N C O U R S D E  P H O T O S

L e c o n c o u rs B E A U X  B O V IN S  

D U  Q U É B E C  a p ris  fin  a v e c  

l'an n é e 1 9 9 9 .

"D o is p e rs o n n e s  o n t re m p o rté  

u n  p rix  d e 1 0 0 $ p o u r u n  d e  

le u rs  c lich é s , re ten u  p o u r  

illu s tre r la  p a g e c o u v e rtu re  

d u  m a g az in e : G u y L a p o in te  

(a o û t 1 9 99 ), R o g e r S t-C y r  

(le  p ré s en t n u m éro , fé v rie r  

2 00 0 ) e t D a n ie l B é ru b é (à  

p a ra ître  e n  o c to b re  2 0 0 0 ).  

C h a p ea u  à n o s g a g n a n ts  c a r  

p o u r ê tre  re p ro d u ite  e n  

g ra n d  fo rm a t, u n e  p h o to  d o it  

p o s s é d e r d e s q u a lité s  te c h ­

n iq u e s d e  h a u t s tan d a rd .

A u  c o u rs d e  l'an n é e 1 9 99 ,

m a g e  à  le u r ta len t... e t à  

le u rs b o v in s p ré fé rés , n o u s  

p u b lio n s  e n  p a g e s c e n tra le s  

q u e lq u e s -u n s  d e s m e illeu rs  

c lich é s q u i n o u s s o n t p a r­

v en u s . M e rc i à  to u s e t à

F É V R IE R -M A R S  2 0 0 0

B C R fffilS  
S u p p lé m e n t d e  L a  T e r re  d e  c h e z  n o u s  (T C N )

É d iteu r

L a  T e r re  d e  c h e z  n o u s  
U n io n  d e s  p ro d u c te u rs  a g r ic o le s  
5 5 5 , b o u l. R o la n d -T h e r r ie n  
L o n g u e u il (Q u é b e c )  J 4 H  3 Y 9  
T é l. : (4 5 0 ) 6 7 9 -0 5 3 0  
C o u rr ie l: tc n @ tc n .u p a .q c .c a  
S ite  w e b : w w w .tc n .u p a .q c .c a

R e s p o n s a b le s  à  la  fé d é ra tio n

G a é ta n  B é la n g e r , A n n e -M a r ie  C h r is te n , 
C h a n ta l M a n th a

D ire c te u r

H u g u e s  B e lz i le

R é d a c tr ic e e n  c h e f 

F ra n c e  G ro u lx

R é d a c te u r e n  c h e f a d jo in t, 

re s p o n s a b le d e  la  p u b lica tio n

V ic to r L a r iv iè re

S e c ré ta ire  d e  p rod u c tion  

L o r ra in e  T ro t t ie r

u n e  v in g ta in e  d 'a u tre s  p h o ­

to g ra p h e s a m ate u rs o n t  

re lev é le  d é fi d e  s o u m ettre  

d e s p h o to s , d o n t c e rta in e s  

s e ro n t p u b liée s d a n s l'a ve n ir  

d a n s le s p a g es  d e  B o v in s d u  

Q u é b e c . P o u r re n d re h o m -

to u te s p o u r v o tre  g é n ére u se  

p a rtic ip a tio n  !

S u rv e ille z d a n s le s é d itio n s à  

v e n ir la  s u rp rise  q u i v o u s  

s e ra ré se rvé e  e n  p a g e 4  d e  

B o v in s d u  Q u é b ec .

u  V ie b e c li

t n
Bovins du Québec e s t in s é ré  d a n s  La Terre de chez nous. E lle  in fo rm e  le s  p ro d u c teu rs  e t p ro ­

d u c tr ic e s  a g ric o le s  e t a u tre s  p e rs o n n e s  In té re s s é es  a u x  d iv ers e s  a c tiv ité s  ru ra le s . À  c h a q u e  

s em a in e la  T C N  fo u rn it à  s e s le c te u rs  d e s in fo rm a tio n s q u i c o n c ern e n t la  p ro d u c tio n e t la  

m is e e n  m a rc h é d e s p ro d u its  a g ric o le s e t fo re s tie rs  a u  Q u é b e c . Il v o u s s u ffit d e re m p lir le  

c o u p o n e t d ’y  jo in d re u n c h è q u e o u  m a n d at d e  p o s te  a  l'o rd re  d e : L a T e rre  d e  c h e z n o u s , 

M a is o n  d e l’U P A , 5 5 5 , b o u l. R o la n a -T b e rrie n , L p n g u eu il (Q u é b e c ) J 4 H  3 Y 9

Je desire m’abonner à L a  T e r re  d e  c h e z  n o u s  (au Québec) pour:

□  1 a n : 3 8 ,2 5  $  □  2  a n s : 6 5 ,8 6  S  □  3  a n s : 9 1 ,1 6  $ (Taxesincluses)

N o m  

A d re s s e

C o d e  p o s ta l: . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  T é l. :

N o  m e m b re  U P A

C i- jo in t la  s o m m e  d e  : . . . . . . . . . .  S ig n a tu re

T P S : R  1 2 1 8  5 1 3 2  3 T V Q : 1 0 0 6  1 1 2 5  0 5

C o lla b o ra te u rs
M ic h e l B e a u n o y e r, Y v e s  C h a r le b o is ,
R a y n a ld  D ra p e a u . A n n  F o rn a s ie r ,
É lis e  G o s s e lin . L o u is  H é b e r t , M ic h e l M a jo r ,  

C h a n ta l M a n th a . M a r ie - ls a b e l M a rt in e a u ,  
L y n d a  M o r in , G e o rg e s  P a ra d is , J im  Q u ig le y ,  
D a n ie l Z u c h o s k i

R e s p o n s a b le  d e  la  p rod u c tion

C a ro le  L a la n c e t te

In fo g ra p h is te s

J o c e ly n e  C a r r ie r  
N a n c y  L it je n s  
S té p h a n e  L a m o u re u x

S é p a ra tio n s  d e  c o u le u rs  

P ré im p re s s io n  A d  H o c  L e  G ro u p e

Im p re ss io n

Im p r im e r ie s  T ra n s c o n t in e n ta l in c .

D ire c te u r d e  la  p u b lic ité

R é a l L o is e a u

R e p ré s e n ta n ts  p u b lic ita ire s
C h r is t ia n  G u in a rd , S y lv a in  J o u b e r t,
R o b e r t B is s o n n e t te ,  S y lv a in  L a lo n d e

R e p ré s e n ta n t h o rs  Q u é b e c

J a c q u e s  L o n g  
T é l. : (9 0 5 ) 3 3 5 -5 7 0 0  
F a x  : (9 0 5 ) 3 3 5 -5 0 0 1

A d m in is tra tio n

J o c e ly n e  G a re a u

T ira g e  e t a b o n n e m e n ts

M ic h e lin e  C o u rc h e s n e

D é p ô t lé g a l

B ib lio th è q u e  n a t io n a le  d u  Q u é b e c  
B ib lio th è q u e  n a t io n a le  d u  C a n a d a  
IS S N  0 8 3 2 -5 6 3 4

P ro c h a in e  p a ru tio n : 6  a v ril 2 0 0 0  

D a te  d e  to m b é e p u b lic ita ire : 3  m a rs 2 0 0 0

N o te : L e s  id é es  e x p rim é e s  d a n s c e m a g a z in e  n 'e n g a g e n t  

q u e  la  re s p o n sa b ilité  d e s  a u te u rs .

D a n s la p ré s e n te p u b lic a tio n , le  g é n é riq u e  m a s c u lin  e s t  

e m p lo y é  s a n s  d is c rim in a tio n e t u n iq u em e n t d a n s  

le  b u t d 'a llé g er  le  te x te .

mailto:tcn@tcn.upa.qc.ca
http://www.tcn.upa.qc.ca


Éditorial

Tout ce qu’il faut pour 
entrer dans le nouveau 
millénaire

À plus d’un égard, il y a 

de quoi être fier de ce 

qui a été accompli au 

cours de l’année 1999 : 

on y trouve l’élan pour 

se lancer dans une nou­

velle ère. Je vous propose 

d’examiner ces réalisa­

tions sous trois angles.

a qualité, identifiée comme notre grand ob­

jectif commun lors de la dernière assemblée 

générale de la Fédération, a été à l’origine 

d’avancées importantes en cours d’année. 

Dans le secteur du bouvillon d’abattage, on 

a conclu la première étape du projet Bœuf 

Qualité Plus qui consistait à faire un por­

trait précis de la production québécoise. Ce 

portrait complété permettra de concevoir 

une grille d’auto-évaluation pour les pro­

ducteurs et d'émettre au bénéfice des entre­

prises moins performantes des recomman­

dations pointues.

Les producteurs de veaux de 

lait et de veaux de grain ont 

donné leur aval au développe­

ment d’une charte de qualité 

pour l’ensemble de l’in­

dustrie du veau ainsi que 

d'une norme de traçabi­

lité pour les différents 

maillons de la filière. 

Ainsi dotés de méca­

nismes de certifica­

tion et de traçabilité 

du produit jusqu’à la 

sortie de l’usine de 

transformation, les 

producteurs de veaux au­

ront l’atout supplémen­

taire d’une garantie de 

qualité pour se position­

ner sur les marchés.

La diffusion d’une trousse 

de formation sur les façons 

d’améliorer la qualité des 

veaux laitiers a eu un impact 

certain sur l’augmentation 

du pourcentage de petits 

veaux dirigés vers l’engrais­

sement. Grâce à cet 

outil, les producteurs 

laitiers ont été nom­

breux à prendre conscience de la valeur po­

tentielle des petits veaux et des avantages 

résultant des soins donnés pour optimiser 

leur qualité.

Dans cette même optique, les producteurs 

de veaux d’embouche ont lancé un mot 

d’ordre de vaccination et préparent aussi 

un outil de formation audiovisuel.

Les efforts de prise en main de leur mise en 

marché par les producteurs de bovins de 

réforme ont abouti en 1999 avec la recon­

naissance de leurs propositions par la Régie 

des marchés agricoles et alimentaires du 

Québec (RMAAQ). Un nouveau règlement a 

été approuvé, de nouvelles conventions ont 

été signées et homologuées; des mesures 

destinées à réorganiser la mise en marché 

en vue d’accroître la compétitivité du sec­

teur et le revenu net des producteurs sont 

progressivement implantées depuis le dé­

but de l’année 2000.

De même, les producteurs de veaux de 

grain ont obtenu l’aval de la RMAAQ pour 

réaliser la certification de leurs entreprises. 

Ils ont conclu une entente avec les associa­

tions d’encans couvrant certaines fonctions 
de la commercialisation alors que les ven­

tes par enchères électroniques sont désor­

mais exécutées via Internet à partir des bu­

reaux de la Fédération, comme c’est le cas 

aussi pour les bouvillons d’abattage depuis 
l’automne dernier.

Enfin, 1999 a été une autre année de luttes 

pour préserver les conditions nécessaires 

au développement de la production bovine 

au Québec. Les changements initialement 

proposés par le MAPAQ au coût de produc­

tion du bouvillon d’abattage menaçaient la 

viabilité de plusieurs entreprises. Parce que 

la méthodologie retenue pour déterminer 

le coût de production était loin de refléter 

la réalité des entreprises, les dirigeants de 

la Fédération ont exigé du MAPAQ qu’il re­

porte l’entrée en vigueur du nouveau 

modèle, le temps de valider et corriger 

les données. La Fédération n’a pas accep­

té non plus l’imposition d’un nouveau 

modèle pour le veau d’embouche sans 

qu’il soit dûment analysé et validé.

La croissance de la production bovine est 

tributaire de la capacité des entreprises de 

répondre aux exigences de protection de 

l’environnement.

Parce que c’est un enjeu de taille, un défi 

essentiel que les producteurs ont à cœur de 

relever, la Fédération a mis beaucoup 

d’énergie au cours des dernières années à 

élaborer, de concert avec les ministères de 

l'Environnement et de l’Agriculture, le 

Guide des bonnes pratiques agroenviron­
nementales pour la gestion des fumiers des 

bovins de boucherie. Voilà que cette année, 

alors qu’il était enfin officiellement recon­

nu, des difficultés ont surgi au moment de 

l’application du Guide, attribuables avant 

tout à des problèmes d’interprétation de 

son contenu. La Fédération a sensibilisé les 

ministres concernés à l’impact désastreux 

d’une application rigide et précipitée.

Elle a obtenu que tout soit mis en œuvre 

pour aplanir les difficultés identifiées et fai­

re en sorte que des solutions réalistes et 

économiquement viables soient offertes 

aux producteurs de bovins.

Parmi les conditions identifiées comme es­

sentielles à la croissance souhaitée de la 

production bovine figurait également la 

mise sur pied d’un programme d’assurance 

mortalité animale. Les producteurs ont 

d’ailleurs été consultés à ce sujet il y a un 

an. Bonne nouvelle : 1999 s’est terminée 

avec le dépôt de propositions chiffrées qui 

devraient mener à court terme au lance­

ment du programme.

Le terrain est bien préparé pour que, sur la 

base des progrès et des heureux aboutisse­

ments de 1999, s’érigent nos succès de l’an 

2000 à partir des plans tracés par les déci­

sions démocratiques des producteurs! 

Michel Dessureault

MICHEL DESSUREAULT 
Président

BOVINS DU QUÉBEC / FÉVRIER-MARS 2 0 0 0



CHANTAL MANTHA *

Du temps et de Pargent pour réaliser 
des aménagements conformes

es m esures de protection de l’envi­

ronnem ent ont constitué en 1999 

JLJ une source de préoccupation 

m ajeure pour les producteurs de bovins 

qui ont été nom breux à exprim er leurs 

insatisfactions et leurs inquiétudes lors des 

congrès généraux des fédérations régionales 

de l’UPA l’autom ne dernier. La déception des 

producteurs était d ’autant plus grande qu’ils 

disposaient en principe d’un nouvel outil, 

reconnu par Québec en m ars 1999, censé 

introduire dans la législation de nouvelles 

solutions m ieux adaptées à la production 

bovine. Or l’application du Guide des bonnes 

pratiques agroenvironnementales pour la 

gestion des fum iers des bovins de boucherie 

a souffert de problèm es d’interprétation 

im portants qui, ajoutés à des délais trop 

serrés, acculaient de nom breux produc­

teurs à devoir faire des investissem ents coû­

teux m enaçant la viabilité de leurs entre­

prises.

Les dirigeants de la Fédération ont fait 

de nom breuses et pressantes représentations 

auprès des m inistres de l’Environnem ent 

(M ENV) et de l'Agriculture (M APAQ). Le 

m inistre Rém y Trudel a finalem ent annoncé, 

dans le cadre du discours qu'il a prononcé 

à Québec le 1" décem bre, qu’il m ettrait tout 

en œuvre pour trouver des solutions adap­

tées aux entreprises et faire en sorte que 

leur viabilité économ ique ne soit pas com ­

prom ise par les m esures de protection de 

l’environnem ent. 11 accordait du m êm e 

souffle aux producteurs un délai supplé­

m entaire pour se conform er au Guides des 

bonnes pratiques agroenvironnem entales et 

pour se prévaloir de l'aide financière prévue 

au program m e Prim e-Vert.

La form ation d’un com ité de suivi du 

Guide des bonnes pratiques constitue une 

des m esures concrètes de recherche de 

solutions. Com posé de représentants de la

Fédération, des m inistères de l’Envi­

ronnem ent et de l’Agriculture, ce com ité 

s’est réuni à deux reprises, soit le 15 dé­

cem bre 1999 et 13 janvier 2000. Il sollicite 

auprès des directions des m inistères un 

pouvoir décisionnel et a d’em blée proposé 

des interprétations dont on espère qu’elles 

seront entérinées par le m inistère de 

l’Environnem ent. De plus, on a prévu de la 

form ation pour les conseillers en produc­

tions anim ales, pour les ingénieurs du 

M APAQ et les ingénieurs privés.

CINQ ANS POUR FAIRE LE TOUR

La diversité des sites et des entre­

prises ne perm et pas d’appliquer une solu­

tion unique m ais requiert plutôt un accom ­

pagnem ent cas par cas de chaque 

producteur, par des équipes m ultidisci­

plinaires, pour qu’il soit en m esure d’opérer 

efficacem ent les changem ents de régie d’éle­

vage devenus nécessaires. Car c’est en com ­

binant de nouveaux m odes de gestion des

troupeaux aux nouveaux am énagem ents 

physiques qu’on atteindra le double objectif 

de préserver l’environnem ent et d ’accroître 

la perform ance des troupeaux. Les 

ressources com pétentes pour conseiller les 

producteurs existent : on les retrouve prin­

cipalem ent dans les directions régionales du 

M APAQ m ais en nom bre, hélas, insuffisant. 

C 'est pourquoi l’UPA et la Fédération esti­

m ent qu’il faudra bien cinq ans pour que 

les équipes du M APAQ arrivent à répondre 

adéquatem ent aux besoins de toutes les 

entreprises.

Pas de doute, le m essage des pro­

ducteurs a été entendu et com pris : ils sont 

prêts à agir pour apporter les correctifs 

nécessaires, lorsque requis, pour une 

m eilleure protection de l’environnem ent 

m ais ne peuvent le faire qu'en fonction de 

solutions réalistes en termes de délais, de 

ressources financières et de support. 2

* Agente de com munication et de prom otion, 

FPBQ

Une ferme exemplaire
Le vice-président de la Fédération des producteurs 

de bovins, monsieur Gib Drury, s’est mérité un prix d’ex­

cellence au concours régional « Ma ferme : une entreprise 

durable ». Les pratiques agroenvironnementales qu’il 

déploie dans son entreprise, la ferme Hays Pride située à 

Alcove dans l’Outaouais, lui ont valu cet honneur.

Ces pratiques sont liées à son statut de producteur 

en voie de certification biologique et comprennent ses 

efforts de recyclage, son souci pour le bien-être de ses ani­

maux et l’aménagement de multiples sites d’hivernage con­

formes au Guide des bonnes pratiques agroenviron­

nementales pour la gestion des fumiers des bovins de 

boucherie. Une ferme laitière de la région a aussi obtenu 

cette reconnaissance. Ce prix était décerné par la Fédération 

de l’UPA Outaouais-Laurentides conjointement avec la 

direction régionale du ministère de l’Agriculture et le 

Conseil pour le développement de l'agriculture du Québec 

(CDAQ). Bravo pour le bon exemple !

« Je suis très fier d'avoir 

gagné ce prix d’excellence 

car comme tous les 

producteurs, j'aime bien 

que mes efforts pour 

protéger l’environnement 

soient reconnus. »
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LA FÉDÉRATION DES PRODUC  
DE BOVINS DU QUÉBEC

555, boul. Roland-Therrien 
Longueuil (Québec) J4H 3Y9 
Tél.: (450) 679-0530 • Téléc.: (450) 442-! 
Courriel: fpbq@ upa.qc.ca

COMITÉ EXÉCU

Président : M ichel Dessui 
2950, rue St-Jean 
St-Maurice (Québec)

GOX 2X0
Tél. & télécopieur : (819) 693-7540

Vice-président : Gib Drury 
C.P. 30,466, chem in des Érables 
Alcove, Québec 
J0X1A0

Tél. & télécopieur : (819) 459-2991/459-1803

Jacques Desrosiers  
3860, rang St-Hyacinthe  
St-Hermas (Québec)
J0V1Z0

Tél. & télécopieur : (450) 258-4231

Robert Lavertu 
R.R.3
Danville, Québec 
J0A1A0
Tél & télécopieur : (819) 845-3325

Thérèse Carbonneau 
190, rang 6 
St-Odilon (Québec)
GOS 3A0

Tél & télécopieur : (418) 464-4546

PERSONNEL

Secrétaire général:
Gaëtan Bélanger fpbq@ upa.qc.ca

Directrice adm inistrative:
Chantal Bruneau cbruneau@ upa.qc.ca

Directeur de la m ise en m arché Bovins de 
réform e, Veaux laitiers et Veaux d'em bouche: 
Louis Hébert louishebert@upa.qc.ca

Directeur de la m ise en m arché 
Bouvillons d’abattage:
Marc Grim ard m grim ard@ upa.qc.ca

Directeur de la m ise en m arché Veaux de grain 
et Veaux de lait:
René Ledoux rledoux@ upa.qc.ca

Com m unications et Promotion:
Chantal Mantha cm antha@ upa.qc.ca

Statistiques et Marchés:
Ann Fornasier afornasier@upa.qc.ca

Production et recherche:
Anne-Marie Christen am christen@ upa.qc.ca

Secrétaire de direction:
Noëlla Morrissette nm orrissette@ upa.qc.ca

La Fédération des producteurs de bovins du Québec 
représente les producteurs de bovins regroupés en 
14 syndicats régionaux couvrant tout le territoire 
québécois. Créée en 1974, la Fédération a pour mis­

sion de défendre leurs intérêts économiques et pro­

fessionnels, de soutenir le développement de la pro­

duction bovine et de gérer les mécanismes de mise en 
marché collectifs des bovins.

Assemblées générales annuelles 2000 
des syndicats de producteurs de bovins

ABITIBI-TÉMISCAMINGUE

Date : Vendredi 25 février 
Heure : 10 h 

BAS-ST-LAURENT 

Date : Mardi 22 février 
Heure : 10 h 

BEAUCE

Date : Mercredi 23 février

Heure : 10 h

CENTRE-DU-QUÉBEC

Date : Mercredi 8 m ars

Heure : 19h30

CÔTE-DU-SUD

Date : Lundi 21 février
Heure : 19h30

ESTRIE

Date : Jeudi 24 février 
Heure : 9h30 
GASPÉSIE

Date : Mardi 29 février
Heure : 9 h

LANAUDIÈRE

Date : Mardi 7 m ars

Heure : 9h30

MAURICIE

Date : Jeudi 9 m ars
Heure : 9h30

OUTAOUAIS-LAURENTIDES

Date : Jeudi 2 m ars 
Heure :

QUÉBEC

Date : Mercredi 23 février 
Heure : 10 h

SAGUENAY-LAC-SAINT-JEAN  
Date : Vendredi 10 m ars 
Heure : 9 h 

ST-HYACINTHE  
Date : Mercredi 8 m ars 
Heure : 10 h 

ST-JEAN-VALLEYFIELD  
Date : Vendredi 3 m ars 
Heure : 10 h

FÉDÉRATION DES PRODUCTEURS  

DE BOVINS

Date : Mardi 4 avril et Mercredi 5 avril 
Heure : 13 h

Motel Alpin 
Rouyn-Noranda

La Grande Maison des 
Clercs de St-Viateur, Ste-Luce

Restaurant Le Journel 
Saint-Joseph-de-Beauce

Hôtel Le Quatre Saisons 
Notre-Dam e-du-Bon-Conseil

Restaurant Cap Martin 
La Pocatière

Com plexe Le Bel-Air 
Saint-François-Xavier-de Brom pton

Quality Inn 
Maria

Château Joliette 
Joliette

Auberge des Gouverneurs 
Shawinigan

À DÉTERMINER

Motel Rond-Point 
Lévis

Hôtel Motel Universel 
Alm a

Club de golf La Madeleine 
Sainte-Madeleine

Aréna Saint-Tim othée 
St-Tim othée

Hôtel des Gouverneurs 
Sainte-Foy

Le

W aterMaster
de fâitchie*

Votre réponse 

en besoin 

d'eau

Grande superficie pour boire 
Facile à nettoyer 
Monocoque et isolé 
Construit en polyéthylène 
Chauffage électrique en option 
Quatre grandeurs disponibles

Les DISTRIBUTIONS

JAD-VENTe

Alt.: Victor Lem ay
B.P. 1140, Ayr, Ontario N0B1E0

(519) 632-7471
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consécutive, la race 

LIMOUSIN remporte le 

championnat de carcasses 

à l’Agribition de Régina ' 

en Saskatchewan , f» cf 
en 1999.

Seule la race LIMOUSIN 

peut vous offrir cette 

performance^ (B K
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Selon Agriculture Canada, 
le taureau LIMOUSIN est le meilleur taureau 

en croisement terminal.
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La diarrhée néonatale des veaux 

est responsable de plus de 

pertes économiques que toute 

autre maladie chez les veaux.

On estime que 80 % des veaux 

? sont exposés à des agents 

infectieux dans les 10 à 20 

premiers jours de leur vie.

Ces terribles virus, bactéries et 

parasites n’épargnent aucun 

veau qu’il soit laitier ou de 

boucherie. La connaissance des 

phénomènes en cause, 

l’observation des signes cliniques 

de la maladie ainsi que 

l’adoption de moyens de 

prévention efficaces peuvent 

aider les producteurs à mieux 

traverser cette critique période 

entourant les vêlages. Ce dossier 

spécial traite de la diarrhée sous 

plusieurs angles en espérant 

qu’il saura donner des réponses 

à vos questions et des solutions 

pour venir à bout de cet 

i ennemi impitoyable. La diarrhée : 
l'éternel combat



Dossier : diarrhée
DR JIM QUIGLEY*

L’apport en colostrum

Choisir le bon moment
our acquérir l’immunité passive, le 

veau nouveau-né doit absorber, 

mais sans les dégrader, les immuno­

globulines (Ig) contenues dans le colos­

trum. Et pour lui assurer l’immunité pas­

sive qui permet de résister aux maladies, le 

moment où lui donner le colostrum après 

la naissance a une grande importance, et 

ce pour deux raisons : la perte des sites ab­

sorbants dans l'intestin, et la colonisation 

bactérienne de l’intestin.

LA PERTE DES SITES 
ABSORBANTS DANS L’INTESTIN

La maturation, ou le vieillissement, de 

l’intestin commence peu après la naissan­

ce. En cours de maturation, les cellules in­

testinales perdent leur capacité d’absorber 

les anticorps (aussi appelés immunoglobu­

lines, ou Ig) sans les dégrader en acides 

aminés qui les composent. D'après les plus 

récentes théories, les cellules de l’épithé­

lium intestinal perdent leur capacité à ab­

sorber les molécules après environ 24 heu­

res, à cause de la maturation des cellules et 

du développement de l’appareil digestif.

Dans un article paru dans Ie Journal 

of Dairy Science en 1995, Rajala et Cas- 

trén rapportent que la concentration d’Ig 

dans le sérum diminue de 2 g/l lorsque le 

colostrum est administré 30 minutes 

après la naissance. Et des chercheurs de 

l’université du Tennessee ont découvert 

que l'absorption des Ig devenait moins ef­

ficace moins d’une heure après la naissan­

ce. Il y a donc une excellente raison d'allai­

ter le veau le plus tôt possible après la nais­

sance, et d’ainsi faciliter l'acquisition de 

l’immunité passive.

Outre la maturation des cellules in­

testinales, la sécrétion d’enzymes digestifs 

dans l'abomasum et l’intestin du veau 

peut, elle aussi, rendre l’absorption des Ig 

moins efficace en les dégradant avant l’ab­
sorption. À la naissance et pendant très 

peu de temps ensuite, la sécrétion des en­

PHOTO : ROY HUBLER

Comme l'absorption des ly devient moins efficace moins d'une heure après la naissance, allaitez le 
veau le plus tôt possible après la naissance pour une bonne immunité.

11

zymes digestifs reste limitée afin de per­

mettre aux Ig et aux autres macromolécu­

les d’échapper à la digestion. Mais la sécré­

tion des enzymes s’intensifie en moins de 

12 heures; les molécules d'Ig parviennent 

alors plus difficilement à la circulation pé­

riphérique.

LA COLONISATION BACTÉRIENNE 

DE L’INTESTIN

À la naissance du veau, son tractus intes­

tinal est stérile. Mais, en moins de quel­

ques heures, les bactéries environnantes 

commencent à coloniser l'intestin. Et si 

l'environnement est impropre, la crois­

sance des agents pathogènes peut accélé­

rer cette colonisation. Si le veau naît dans 

un milieu où abondent les bactéries pa­

thogènes, il y a un risque accru que celles- 

ci colonisent l’intestin.

Ce qui peut dégénérer en maladie, mener 

à une morbidité grave et souvent à la 

mort. En 1981, le Dr Robert James, et ses 

collègues du Virginia Tech, ont rapporté 

que la présence des bactéries dans l'intes­

tin pouvait en fait accélérer la fermeture,

réduisant ainsi l’acquisition de l'immuni­

té passive. En 1977, Logan et ses collègues 

ont étudié les effets sur les veaux nou- 

veaux-nés de la colonisation précoce par 

des agents pathogènes. Un premier grou­

pe de veaux a été nourri avec du colos­

trum et exposé ensuite à E. coli; le deuxiè­

me groupe a été exposé en premier et 

nourri ensuite avec du colostrum. Pres­

que tous les veaux du deuxième groupe 

sont devenus morbides et près des trois 

quarts sont morts. A l’inverse, les veaux 

nourris au colostrum avant d'être exposés 

à E.coli ne sont pas tombés malades et au­

cun n’est mort.

La conclusion est simple : donnez 

aux veaux du colostrum de haute qualité le 

plus tôt possible après la naissance. Le 

vieillissement du tractus intestinal du 

veau fait perdre la capacité à absorber les 

Ig. Ainsi, l'administration précoce de co­

lostrum donne des veaux en meilleure 

santé! ^

* Al’C Calf Notes, Ontario Veut News, octobre 
1998.
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Dossier : diarrhée

Qir’est-ce que la diarrhée?
a diarrhée néonatale est une ma­

ladie commune chez le jeune veau. 

Bien comprendre les causes, les dif­

férents types et les conséquences de cette 

maladie peut aider les producteurs à 

mieux traiter les jeunes malades.

LES CAUSES DE LA DIARRHÉE

Chez les veaux nouveau-nés, la diarrhée a 

trois causes principales :

• Une perméabilité plus grande

• L’hypersécrétion

• L’osmose

Normalement le sang sécrète les li­

quides dans l’intestin (sécrétion) puis les 

réabsorbe de l'intestin (absorption). 

D’après certains chercheurs, le sang sécré­

terait jusqu'à 100 litres de liquide par jour 

dans l'intestin du veau. Quand l’absorption 

de ces fluides (et des fluides alimentaires) 

s’affaiblit, ou que la sécrétion des liquides 

dans l'intestin augmente, alors les fèces 

deviennent hyper fluides et c'est la diar­

rhée.

L’intestin devient plus perméable 

quand survient une inflammation ou un 

traumatisme dû à des agents infectieux. 

L'écoulement plus rapide du liquide (et 

peut-être des protéines) du sang dans l’in­

testin peut excéder la capacité d’absorp­

tion de ce dernier, entraînant ainsi la diar­

rhée. L’augmentation de la perméabilité de 

l’intestin est due principalement aux coc- 

cidies et aux chryptosporidies.

Il y a hypersécrétion lorsque l’intes­

tin est forcé à produire du liquide en gran­

de quantité, comme par exemple lorsque 

Escherichia coli (E. coli) produit une en­

dotoxine qui stimule l'épithélium à sécré­

ter du liquide au delà de la capacité d’ab­

sorption de l'intestin. Toutefois l'épithé­

lium n'étant pas détruit par l’infection, il 

ne perd pas ses capacités.

La diarrhée par osmose survient le 

plus souvent lorsque les solutions s’accu­

mulent dans l'intestin qui alors retient 

l’eau. Ce phénomène peut être causé soit

par une mauvaise absorption ou par une 

mauvaise digestion. Les déséquilibres ali­

mentaires dans les liquides (Ex. un surplus 

de lactose ou de protéines), ou encore de 

brusques changements dans la diète, peu­

vent provoquer la diarrhée par osmose, ap­

pelée parfois « diarrhée nutritionnelle ».

LA DIARRHÉE NÉONATALE

La diarrhée néonatale est une maladie fré­

quente chez les jeunes veaux. Elle est 

d’origine virale, bactérienne ou parasitai­

re. Les virus les plus courants sont le rota­

virus, le coronavirus et le DVB. La diarrhée 

bactérienne est causée principalement par 

E. coli, et de façon secondaire par les sal­

monelles et le clostridium. Les formes pa­

rasitaires originent des coccidies ou des 

cryptosporidies. Ces principales formes de 

diarrhée se différencient surtout par l'âge 

du veau.

La diarrhée contractée avant l'âge 

de cinq jours est habituellement causée 

par E. coli; elle provoque une déshydrata­

tion rapide, et le veau devient vite morbi­

de. La diarrhée attrapée par un veau âgé de 

cinq à 21 jours est vraisemblablement 

d'origine virale (rotavirus, coronavirus, ou 

autres), et constitue la forme la plus cou­

rante. Les veaux ont tendance à avoir la 

diarrhée pendant des jours sans devenir 

plus malades pour autant. Leur état corpo­

rel tend toutefois à se détériorer. Les rota­

virus et coronavirus affectent rarement les 

veaux âgés de plus de quatre semaines. 

Mais il est courant que ces deux virus frap­

pent en même temps.

LES EFFETS SUR L’ANIMAL

La diarrhée peut avoir différents effets sur 

le métabolisme :

• Déshydratation plus ou moins sévère

• Augmentation des besoins énergéti­

ques

• Perte d'appétit

• Dépression

• Déséquilibre électrolytique (avec trou­

bles nerveux potentiels)

• Position couchée

• Acidose

• Mort

Le principal effet à corriger sans tar­

der est la déshydratation, qui compte qua­

tre niveaux de gravité :

• De 5 à 6 % de déshydratation : aucun 

signe clinique

• De 6 à 8 % : yeux enfoncés, peau flas­

que, muqueuses buccales sèches

• De 8 à 10 % : perte de poids vif, yeux 

plus clairement enfoncés, muqueuses 

sèches, pouls plus rapide

• De 10 à 14 % : état comateux, extrémi­

tés froides, faible pouls périphérique. ^

Traduit et adapte de Ontario Reef Farmer, mars- 

avril 1999 & Ontario Veal News, décembre 1998.

Une déshydratation importante du veau se voit par l'œil de plus en plus creux.

BOVINS OU QUÉBEC / F É V It I E U -MARS 2 00 0



Dossier : diarrhéeA

Vaut mieux prévenir
La prévention de la diarrhée est un travail qui rapporte. Comme les 

causes de cette maladie impliquent souvent plusieurs facteurs, les 

efforts porteront sur plusieurs points.

%, UNE BONNE HYGIÈNE DES BÂTIMENTS ET ÉQUIPEMENTS

M aintenir les enclos propres et bien ventilés, désinfecter les parcs de vêlage lorsqu’ils sont 

inoccupés, désinfecter les équipem ents de vêlage entre deux événem ents. D ans les enclos 

extérieurs, prévoir suffisam m ent de litière pour éviter la form ation de boue. A ttention à 

la surpopulation.

UNE BONNE TÉTÉE DE COLOSTRUM

S ’assurer que le veau a bu suffisam m ent de colostrum durant les prem ières heures après 

sa naissance. Ce prem ier repas est déterm inant pour bâtir une bonne im m unité. U ne tau­

re au prem ier vêlage peut ne pas avoir assez de colostrum pour son veau. Il est sage de 

congeler du colostrum de vache adulte pour ces veaux et pour des im prévus.

% HYPOTHERMIE

Si le veau a froid à la naissance, le réflexe de tétée sera faible. U n veau affichant une tem ­

pérature corporelle de m oins de 35°C (96°F) souffre d ’hypotherm ie. O n doit le réchauffer 

avant de lui donner à boire pour m axim iser l’absorption du colostrum .

%, VACCINER LES VACHES

Pour les vaches, adopter un bon program m e de vaccination contre E. coli, les rotavirus et 

les coronavirus. La vaccination accroît la quantité d ’anticorps qui sera transférée au veau 

par le colostrum . V acciner tôt pour que les anticorps se retrouvent dans le lait m aternel.

%, INCONNUS NON ADMIS

D urant la période cruciale des vêlages, ne pas faire entrer de nouveaux anim aux dans le 

troupeau (taure gestante, vache avec son veau, veau adopté). Ces anim aux am ènent avec 

eux de nouveaux m icrobes souvent inconnus pour le troupeau d’où un risque élevé de 

m aladies.

%, UN HÔPITAL POUR LES MALADES

Prévoir un enclos spécial pour les veaux m alades. Il faut isoler com plètem ent les veaux 

m alades des veaux sains pour éviter la transm ission des m aladies (pas de contact avec le 

fum ier ni m êm e avec les m useaux).

% NUTRITION

Les vaches ayant perdu du poids durant les (il) à 90 jours précédant le vêlage produiront 

des veaux plus petits, m oins vigoureux et m oins résistants aux m aladies. V oir à une ration 

adéquate en protéine et énergie durant les trois derniers m ois de la gestation. A ttention 

au cuivre dans les m oulées pour veaux; cet élém ent peut donner la diarrhée.

%, LA RÉGIE DU VÊLAGE

Paire vêler les taures avant les vaches et les tenir à l'écart des vaches adultes. O n peut m ê­

ler les groupes lorsque le plus jeune veau est âgé de trois sem aines. Q uelques jours après 

le vêlage, la vache et son veau rejoignent les vaches déjà vêlées et en santé dans un nou­

vel enclos. Pour un bon contrôle des pathogènes, une vache vêlée ne doit jam ais revenir 

avec les non-vêlées. A ttention particulière aux veaux ayant eu une naissance difficile. Cer­

taines stratégies sont interreliées. La vaccination des vaches est inutile si le veau ne re­

çoit pas assez de colostrum . D ans la boue et sale, un veau ayant reçu sa ration de colos­

trum ne pourra résister aux m aladies. ^
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L'électrificateur

oublié

Quand il faut guérir...

Aux prises avec la maladie, voyons les stratégies de traitement 
qui s'offrent à vous.

D’ABORD LE DIAGNOSTIC

Un fort pourcentage des cas de diarrhée 

néonatale surviennent dans les heures ou 

les quelques jours qui suivent la naissance. 

La diarrhée est une maladie complexe is­

sue de divers facteurs. Aussi, une soumis­

sion d’échantillons au laboratoire est la 

seule façon de déterminer la nature virale, 

bactérienne ou parasitaire de l’infection.

Le diagnostic se fait à partir 

d’échantillons fécaux prélevés dans les 12 

heures de l’apparition de la diarrhée. Un 

veau qui meurt d’un épisode de diarrhée 

devrait être soumis pour nécropsie le plus 

tôt possible. Dans les cas extrêmes, il peut 

être nécessaire de sacrifier un veau malade 

dans le but de poser un bon diagnostic; le 

mener vivant au laboratoire. Comme les 

manifestations internes de la maladie dis­

paraissent très vite, les échantillons seront 

recueillis rapidement.

• Soumission d’échantillons fécaux au 

laboratoire

• Nécropsie d’un veau mort

• Au besoin, amener un veau malade 

au laboratoire

HYDRATER LE VEAU

Le traitement le plus commun (et le plus 

efficace) de la diarrhée est la réhydrata­

tion. Il faut remplacer rapidement l’eau et 

les minéraux perdus dans les selles. Le 

traitement peut débuter dès qu’on observe 

une faible liquidité dans les selles et un lé­

ger abattement du veau. Pour ce faire, 

donnez au veau deux litres d’électrolytes 

(spécifiques au traitement de la diarrhée) 

deux fois par jour.

M élanger les électrolytes avec de 

l’eau tiède, ni froide ni chaude. Adminis­

trer avec une bouteille, un seau ou un tube 

introduit dans l’œsophage. Ne pas mélan­

ger les électrolytes sur le comptoir de la 

cuisine, certaines bactéries, telles les sal­

monelles, sont transmissibles à l’homme.

Arrêter le traitement dès que les sel­

les redeviennent plus fermes. Laissez le 

veau avec sa mère pour qu’il puisse téter 

normalement. Si la réhydratation dure 

plus de deux jours, contactez votre vétéri­

naire. Dans le cas d’une déshydratation sé­

vère, le veau peut également souffrir d’aci­

dose (un électrolyte avec bicarbonate ajou­

té sera bénéfique). Dans ce cas, une réhy­

dratation par voie intraveineuse sera né­

cessaire car l’absorption de liquide par l’in­

testin n’est plus possible et le veau n’a plus 

la force de téter.

• Réhydratation rapide du veau

• Administrer au veau deux litres 

d’électrolytes deux fois par jour

• Laisser le veau avec sa mère

• Déshydratation sévère : hydratation 

par voie intraveineuse

LES ANTIBIOTIQUES

Les traitements aux antibiotiques ne sont 

pas très utiles lorsque le veau est infecté 

par un virus (ex : rotavirus) ou un proto­

zoaire (ex : Cryptosporidium). Les antibio­

tiques sont surtout efficaces contre les in­

fections dues à des bactéries ou encore 

lorsque le risque d’une infection secondai­

re à des bactéries est présent. Selon la gra­

vité de la maladie, l’administration d’anti­

biotiques sera une question discutée avec 

votre vétérinaire.

• Antibiotiques peu utiles sauf pour les 

bactéries

• Consulter votre vétérinaire

L’ISOLATION

Finalement, il est important de séparer les 

veaux malades des veaux sains. Cela dimi­

nue les risques de transmission de la mal­

adie aux veaux nouveaux-nés. 2 

• Hôpital pour veaux malades

Pourquoi oublie-t-on toujours 

le M 800?

Coincé entre les électrificateurs 

M 400 et M l 500 de Gallagher, 

l'électrificateur M 800 est notre 

appareil fiable de 

taille moyenne.

De conception 

robuste, construit 

avec soin et 

protégé par le 

soutien et le service 

Gallagher, il s'agit du choix idéal 

pour le contrôle des bovins de 

boucherie, des troupeaux laitiers et 

des chevaux sur une distance 

pouvant atteindre 150 acres, ou 75 

acres pour les brebis et les chèvres.

Le M 800 produit une énergie de 7 

joules. Il convient parfaitement aux 

clôtures où la végétation est dense et 

permet de maintenir une tension 

élevée.

Les clôtures électrifiées Gallagher 

peuvent durer des dizaines d'années 

et vous assure le contrôle du bétail 

dont vous avez besoin, que ce soit 

pour le pâturage des bovins de 

boucherie, pour garder les chevaux 

dans les enclos ou pour protéger les 

ovins contre les prédateurs.

Gallagher est le n° 1 mondial dans 

le domaine des clôtures électrifiées. 

Avec plus de soixante ans 

d'expérience, Gallagher possède la 

gamme de produits et les 

connaissances relatives à leurs 

diverses applications pour vous 

aider à réaliser vos projets 

d'érection de clôtures.

Mais surtout, n'oubliez pas 

l'électrificateur Gallagher M800.

Contactez votre détaillant local ou appelez:

1-800-661-2013

«?

Gallagher Power Fencing Systems

Box 576, Owen Sound, ON N4K 5R1 

couriel: info@ gallagher.ca

Bureau au Québec

1002 rue Trans-Canada, Longueuil, QC J4G 2M 1 

couriel: ericb@ gallagher.ca

ir!.G-ALHGH£f*
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MICHEL MAJOR*

La surveillance des 
épidémies

14

vant de parler de surveillance, 

définissons d’abord ce qu’est une 

épidémie. Une épidém ie, c’est un 

cas de plus que ce qui est raisonnablement 

attendu. Ce chiffre « attendu » doit lui- 

m êm e être défini par rapport au temps, au 

lieu et au groupe d’individus concernés. 

A insi, une augm entation du nom bre de 

personnes ayant la grippe durant la pério­

de des Fêtes ne constitue pas une épidém ie 

en soit m ais reflète un état de situation 

attendu relié à une augm entation de 

plusieurs facteurs de risque, tant clima­

tologiques que sociaux. Par ailleurs, un 

seul cas d'une m aladie jusque-là absente 

d’un territo ire constitue un foyer 

épidém ique. Ce n’est donc pas le nom bre 

de cas qui définit une épidém ie, m ais leur 

anorm alité.

Il est en effet normal que s’expri­

m ent, lorsque les conditions leur sont 

favorables, les m aladies norm alem ent 

présentes sur un territo ire (m aladies dites 

endém iques). On peut cependant se pro­

téger de ces m aladies par un program m e 

de m édecine préventive et une régie

adéquate (biosécurité). La diarrhée des 

veaux est un bel exem ple où il vaut beau­

coup m ieux prévenir que guérir!

Néanm oins, il arrive que de nou­

veaux agents pathogènes fassent leur 

apparition (par exem ple le virus respira­

toire syncytial bovin dans les années 80) 

ou encore que des agents déjà connus

Une épidémie,

c’est un cas de plus 

que ce qui est rai­

sonnablement 

attendu

s'avèrent beaucoup plus pathogènes que 

par le passé (virus de la diarrhée bovine 

type II dans les années 90). C 'est pourquoi 

il est toujours im portant d’investiguer en 

laboratoire les cas à m orbidité/m ortalité 

élevée de façon à pouvoir rapidem ent iden­

tifier les causes pour am éliorer le traite­

m ent et surtout la prévention.

C ’est le m andat de l’une des direc­

tions du M APAQ, celle de l'épidém iosur- 

veillance et de la santé anim ale (DÉSA), de 

surveiller l’état de santé du cheptel québé­

cois. Pour ce faire, on a créé en partenariat 

le Réseau d'alerte et d’inform ation zoosan­

itaire (RAIZO), qui repose en grande partie 

sur la collaboration des m édecins vétéri­

naires praticiens et praticiennes. Depuis 

1992, la DESA publie des avertissem ents à 

l'intention des m édecins vétérinaires, des 

bulletins d’inform ation transm is aux 

fédérations des producteurs concernés et 

une revue d epidém iosurveillance. Vous 

pouvez consulter certains de ces docu­

m ents sur notre site Internet : 

www.agr.gouv.qc.ca/qasaAlesa/accueil.

Le « Vet-RAIZO », m édecin vétéri­

naire relevant de chaque Direction 

régionale de la qualité des alim ents et de la 

santé anim ale, est l'intervenant de pre­

m ière ligne chargé d’investiguer les sig­

nalem ents reçus. Face à une situation 

inattendue, il enquête pour m ieux la 

définir. Il favorise au besoin, de concert 

avec les m édecins vétérinaires praticiens

Fondée en 1989, Délimax est une entreprise 100 % JSkl S 
Québécoise spécialisée dans l’élevage de veaux lourds u ■■■CUK.

Délimax c’est :
• Des conseils d’am énagement et des plans 

pour les bâtim ents

• Un service d’achat de petits veaux

• Un suivi technique adapté à vos besoins par un 

personnel spécialisé et disponible en tout tem ps
• Des alim ents de remplacem ent hautem ent 

perform ants pour veaux de lait

• Une gam me com plète de produits pour veaux de grain

• Des produits conçus et fabriqués au Québec
• Un service de transport exclusif sèrvnl

UNE EQUIPE 
DE PROFESSIONNELS 

À VOTRE SERVICE
Parlez-en à nos clients

Délimax Veaux Lourds Ltée
2675, bout. Laframboise 

2e étage

St-Hyacinthe, Qc J2S4Y6 

Tel. : (450) 773-5282 

Fax:(450)773-5402 
^ delimax@hy. cgocable. ca
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LES VET-RAIZO 

À TRAVERS LA PROVINCE

Bas Saint-Laurent et 

Gaspésie-îles-de-la-Madeleine
D r R o b e r t C la v e a u

3 3 7 , ru e  M o re a u lt

R im o u s k i (Q u é b e c ) G 5 L  1 P 4

T é l. : (4 1 8 ) 7 2 7 -3 5 2 2 ; T é lé c . : (4 1 8 ) 7 2 7 -3 8 2 1

C o u rr ie l : ro b e r t .c la v e a u @ a g r .g o u v .q c .c a

Saguenay-Lac Saint-Jean, 
Côte-Nord et Nord du Québec
D r C la u d e  T re m b la y

8 0 1 , ru e  P o n t- 'fà c h é  N o rd

A lm a  (Q u é b e c ) C 8 B  5 W 2

T é l. : (4 1 8 ) 6 6 8 -2 3 7 1 ; T é lé c .: (4 1 8 )  6 6 9 -0 6 0 0

C o u rr ie l : c la u d e .m .tre m b la y @ a g r .g o u v .q c .c a

Québec et Chaudières-Appalaches
D r C la u d e  B o u c h e r

2 7 0 0 , ru e  E in s te in , b lo c  C R C 2 4 2

S a in te -F o y  (Q u é b e c ) G IP  3 W 8

T é l : (4 1 8 )  5 2 8 -0 7 9 4 ; T é lé c  : (4 1 8 ) 6 4 4 4 5 3 2

C o u rr ie l : c la u d e .b o u c h e r@ a g r .g o u v .q c .c a

1 1 1 5 , a v e n u e  d u  P a la is

S a in t-Jo s e p h -d e -B e a u c e  (Q u é b e c ) G 0 S  2 V 0

T é l. : (4 1 8 ) 3 9 7 -7 8 2 5 ; T é lé c . : (4 1 8 )  3 9 7 -7 3 4 5

Nontérégie
D re  M o n a  S . M o r in  

3 2 2 0 , ru e  S ic o tte , C .P . 3 5 0 0  

S a in t-H y a c in th e  (Q u é b e c ) J 2 S  7 X 9  

T é l. : (4 5 0 ) 7 7 8 -6 5 4 2 ; T é lé c . : (4 5 0 )  7 7 8 -6 5 3 5  

C o u rr ie l : m o n a .m o r in @ a g r .g o u v .q c .c a

Montréal, Laval et Lanaudière
D r A la in  L a p e r le

8 6 7 , b o u t. L ’A n g e -G a rd ie n , C .P . 3 3 9 6  

L ’A s s o m p tio n  (Q u é b e c ) J 5 W  4 M 9  

T é l. : (4 5 0 ) 5 8 9 -5 7 4 5 ; T é lé c . : (4 5 0 ) 5 8 9 -0 6 4 8  

C o u rr ie l : a la in .la p e r le @ a g r .g o u v .q c .c a

Mauricie, Estrie et Centre du 

Québec
D r D e n y s  C . T u rg e o n

4 2 6 0 , b o u l. B o u rq u e

R o c k  F o re s t (Q u é b e c ) J IN  2 A 5

T é l. : (8 1 9 )  8 2 0 -3 5 5 5 ; T é lé c . : (8 1 9 )  8 2 0 -3 6 5 1

C o u rr ie l : d e n y s .tu rg e o n @ a g r .g o u v .q c .c a

Outaouais, Abitibi-Témiscamingue 

et Laurentides
D r R é a l-R a y m o n d  M a jo r  

1 8 0 , b o u l. R id e a u , s u ite  2 .0 1  

R o u y n -N o ra n d a  (Q u é b e c ) J 9 X  1 N 9  

T e l.: (8 1 9 ) 7 6 3 -3 2 8 7 , p o s te  2 2 8 ;

T é lé c .:  (8 1 9 )  7 6 4 -5 3 5 9

C o u rr ie l : ré a l .ra y m o n d .m a jo r@ a g r .g o u v .q c .c a

e t p ra tic ie n n e s , la  s o u m is s io n  d ’é c h a n ti l­

lo n s  d a n s  u n  la b o ra to ire  d e  p a th o lo g ie  a n i­

m a le  d u  M A P A Q  p o u r  c o m p lé te r  s o n  in v e s ­

t ig a tio n  d e  la  s i tu a tio n . L a D É S A  fo u rn it 

q u a n t à  e lle  l ’e x p e r tise  a n a ly tiq u e  e t d if ­

fu s e  le s re c o m m a n d a tio n s  p e r tin e n te s  a u  

c o n trô le  d e la  s i tu a tio n . E lle  g è re  é g a le ­

m e n t la  c o o rd in a tio n  d u  ré s e a u  e t p la n if ie  

le s  e n q u ê te s  p ro v in c ia le s .

C ’e s t d o n c  d ire  q u e  fa c e  à  u n e  s i tu a ­

t io n q u i v o u s s e m b le a n o rm a le , te lle  

q u ’u n e  p e r te  é le v é e  d e  v e a u x  p a r la  d ia r ­

rh é e , v o u s  d e v re z  d ’a b o rd  c o n s u lte r v o tre  

m é d e c in v é té r in a ire p ra tic ie n  e t p ra ti­

c ie n n e q u i p o u rra é v a lu e r c e lle -c i a u  

re g a rd  d e s  r is q u e s p ré s e n ts , a v e c  u n e  p e r ­

s p e c tiv e  p lu s  ré g io n a le . S i v o tre  v é té r in a ire  

e s t im e q u e  la  s i tu a tio n  d é p a s s e  c e  q u i e s t  

a t te n d u , il o u  e lle le s ig n a le ra  a u V e t-  

R A IZ O  d e  s a  ré g io n  p o u r  in v e s tig a tio n . ^

*  C o o rd o n n a te u r d u  R A IZ O

D A N S  L E S  P E T IT S  
P O T S  L E S  B O N S  P R O D U IT S

al \ l |  i f  'liUI IUI
F L O R F E N IC O L
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Consultez votre vétérinaire
Cp S c h e r in g -P lo u g h  S a n té  A n im a le

O rtiio n  d u  B C H E R IN C I C A N A D A  IN C . 

P o in to -C In iro  (Q u ô b o c ) H 9 R  1 0 4

°  M a rq u e  d é p o s é e  d e  S o b e rin g  C a n a d a  in c .
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N U F 0 0 2 -9 9 F -J
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Il

ELISE GOSSELIN*

C O N SE IL
D E S  P R O D U C T IO N S  
A N IM A L E S D U  Q U É B E C  m e.

Ça « veau » le coût!
Le Conseil des productions animales du Québec (CPAQ) inc. est fier de présenter la toute 

nouvelle édition du Guide Veau lourd. Ce guide technique rassemble, dans un document unique 

de 250 pages, toute l’information nécessaire sur l’élevage du veau de lait et du veau de grain. 

Le Guide Veau lourd est un ouvrage de base essentiel aux producteurs et aux intervenants de 

l’industrie et un excellent document de référence pour les formateurs et les étudiants.

UNE NOUVELLE EDITION REVUE 

ET AUGMENTÉE

L e v o lu m e d e p ro d u ctio n  ay an t p lu s q u e  

trip lé e t le s co n d itio n s d u  m arch é ay an t 

b eau co u p év o lu é d ep u is 1 9 8 5 , d a te d e  

p a ru tio n d e l’éd itio n  p récéd en te , le G u i­

d e V eau lo u rd n écess ita it u n e re fo n te  

m a jeu re . L a n o u v elle éq u ip e d e réd ac­

tio n  a d o n c p ro céd é à u n e rév is io n ex ­

h au stiv e d u g u id e , y a jo u tan t b eau co u p  

d ’in fo rm a tio n  e t d 'illu s tra tio n s . L a n o u ­

v e lle éd itio n  p résen te  d o n c p o u r la  to u te  

p rem iè re  fo is u n  ch ap itre  co m p le t su r la  

q u a lité d e la v ian d e e t u n au tre su r le  

b ien -ê tre  d u  v eau . M êm e si le g u id e tra i­

te s im u ltan ém en t d u v eau d e la it e t d u  

v eau d e g ra in , ch aq u e ch ap itre a reçu  

u n e a tten tio n p a rticu liè re  a fin q u e l’in ­

fo rm a tio n  sp éc ifiq u e à  ch aq u e ty p e  d ’é le ­

v ag e so it p résen tée c la irem en t.

lo u rd ? C e tte q u estio n  es t so u lev ée d an s 

le ch ap itre B ien -être e t les rép o n ses  

tien n en t co m p te à la fo is d es p réo ccu p a­

tio ns d es co n so m m ateu rs e t d e l’im p ac t 

d u s tre ss su r la p ro d u c tiv ité d es é lev a­

g es . D es p ra tiq u es e t tech n iq u es d e p ro ­

d u c tio n ad éq u a tes so n t ég a lem en t p ré ­

sen tées .

UN GUIDE COMPLET

L e G u id e V eau lo u rd  to u ch e to u s le s a s­

p ec ts d e la p ro d u c tio n . O n y d resse u n  

p o rtra it d e la p ro d u c tio n co m p ren an t le  

p ro fil d e l’ap p ro v is io n n em en t en v eau x , 

le s ten d an ces d u m arch é e t d e la co n ­

so m m atio n , le s en jeu x  d e la  co m m erc ia ­

lisa tio n  a in s i q u e le s d é fis d e l’av en ir. L e 

ch ap itre É co n om ie d e la p ro d u c tio n  ex ­

p liq u e  le ca lcu l d es co û ts d e p ro d u c tio n , 

co m m en t év a lu e r la rég ie d e l'en trep rise  

en  fo n c tio n  d es c ritè re s d ’e fficacité e t d e  

ren tab ilité e t le s d iv erses o p tio n s d e fi­

n an cem en t. L e ch ap itre B âtim en ts e t 

éq u ip em en ts p résen te les ca rac téris ti­

q u es d es d ifféren ts ty p es d ’é tab le s à 

v eau x d e g ra in e t à v eau x d e la it, co m ­

m en t y m ain ten ir d es co n d itio n s d 'am ­

b ian ce ad éq u a tes e t les d iv e rs éq u ip e­

m en ts e t accesso ire s d e p ro d u ctio n q u i 

s 'y  ra ttach en t.

L es p rin c ip au x p ro b lèm es d e san té  

ren co n tré s d an s les é lev ag es e t les ap ­

p ro ch es d e rég ie d e la san té p e rm ettan t 

d e le s p rév en ir so n t d éc rits d an s le ch a­

p itre S an té . L e g u id e p résen te ég a le ­

m en t les p rin c ip es d ’u n e b o n n e rég ie à  

ch aq u e é tap e d e l’é lev ag e , d e l’ach a t d es 

v eau x à leu r a rrivée d an s l’en trep rise e t 

to u t au lo n g d e leu r c ro issan ce . L a sec­

tio n  A lim en ta tio n fa it le p o in t su r le s a li­

m en ts d 'a lla item en t e t la rég ie d e l’a li­

m en ta tio n  d u  v eau d e la it e t d u  v eau d e  

g ra in . L e ch ap itre Q u a lité d e la v ian d e  

d éc rit le s fac teu rs a ffec tan t la co lo ra tio n  

e t la c lassifica tio n  d es ca rcasses . P o u r­

q u o i se p réo ccu p er d u  b ien -ê tre d u  v eau

CONÇU SUR MESURE POUR 

LES ÉLEVEURS QUÉBÉCOIS

L e G u id e V eau  lo u rd  es t u n e  in itia tiv e d u  

co m ité V eau d u C P A Q . P lu s d 'u n e v in g ­

ta in e d ’au teu rs e t d e co llab o ra teu rs p ro ­

v en an t d e  to u s le s sec teu rs d e l’in d u strie  

q u éb éco ise  d u v eau lo u rd o n t u n i leu rs 

e ffo rts p o u r p ro d u ire u n  g u id e co m p le t, 

p ré sen tan t u n e in fo rm a tio n p ertin en te , 

v a lid ée  e t ad ap tée au x  co n d itio n s d e  p ro ­

d u c tio n d u  Q u éb ec .

POUR EN SAVOIR PLUS

L e G u id e V eau lo u rd est ac tu e llem en t 

d isp o n ib le  au  co û t d e  8 0 $ (T P S  in c lu se ) 

p lu s 3 $ d e fra is d e p o ste . P o u r p lu s d e  

ren se ig n em en ts, co m m u n iq u ez san s 

fra is av ec le S erv ice à la c lien tè le d u  

C P A Q  au  (4 1 8 ) 5 2 3 -5 4 1 1 (rég io n  d e  Q u é­

b ec ), au 1 8 8 8  5 3 5 -2 5 3 7 (a illeu rs au  C a­

n ad a ) o u p ar co u rrie r é lec tro n iq u e  

(c lien t@ cp aq .qc .ca ). J

* sec ré ta ire  d e réd action  d u  C P A Q

I
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GEORGES PARADIS*

Vient le temps de castrer...

L
a castration est une intervention 

qui peut paraître banale pour plu­

sieurs producteurs de veaux d’em ­

bouche. Elle permet d’élim iner les problè­

mes de grimpage au parc d’engraissement, 

d'éviter les saillies non désirées et de pro­

duire une viande de bouvillon appréciée 

des consommateurs. Castrer un veau, ou 

ne pas le castrer, a des conséquences sur le 

revenu et la santé selon la méthode utili­

sée et l’âge de l’animal.

PINCES « ÉLASCATOR »

Ce sont les petits élastiques qu’on peut met­

tre au-dessus des testicules, autour du scro­

tum. Le veau peut être castré dès la naissan­

ce (si les testicules sont bien descendus) et 

souvent jusqu'à un à deux mois. Il faut bien

s’assurer que les deux testicules sont bien 

en bas de l’élastique une fois la pince enle­

vée et qu’il n ’y a pas de replis de peau de la 

région inguinale pris dans l’élastique.

PINCES « BURDIZZO »

L’intervention consiste à pincer le cordon 

spermatique au-dessus du testicule. Beau­

coup utilisée dans le passé, cette méthode 

(même effectuée correctement) est plus 

ou moins fiable. Elle comporte davantage 

de risques pour l’opérateur et semble éga­

lement plus traumatisante pour l’animal. 

La castration s’effectue de cette façon en­

tre l'âge de trois et sept mois.

CHIRURGIE

Effectuée à l’aide d’un bistouri (ou d'autres

P.F.B
Wickham (Québec) 

JOC I SO
Tél.s (819) 398-7112 
Fax: (819) 398-5276W ICKHAM OUEBEC.

'I

CHUTE & PORTE 

AUTOMATIQUE

BALANCE ÉLECTRONIQUE
Ultra moderne de très haute précision

Contactez-nous pour connaître le 
concessionnaire PFB le plus près de 
chez vous

Aussi disponible :

• Barrière 5 ou 6 barres

• M angeoire diagonale

• M angeoire à carcan

• Cage de palpitation

• Abreuvoir chauffant

• Cage taille sabot

• Élévateur à vache

• M angeoire à balle 

ronde

• Guillotine

Galvanisé ou peinture cuite

MANGEOIRE MOBILE

■H
Une
révo

couwvr »

îutionnaifÊ

instruments plus sophistiqués), lorsqu’elle 

est faite correctement, l’intervention est 

garantie et peut se faire à tout âge.

« CALLICRATE BANDES »

Il s’agit d’un élastique étiré autour du 

scrotum, au-dessus des testicules, qu’on 

maintient en place à l’aide d’une bague 

métallique. La castration peut s’effectuer 

entre 300 et 1200 livres. L’intervention se 

fait pratiquement sans douleur apparente 

pendant la pose de l'élastique. Les veaux 

manifestent tout au plus un peu d’incon­

fort pour une heure ou deux. Il est forte­

ment recommandé de vacciner ces veaux 

contre le tétanos. Une autre pince de 

même type est aussi disponible sur le mar­

ché. Elle est toutefois plus compliquée à 

utiliser et entraîne plus souvent des pro­

blèmes.

UNE CASTRATION MANQUÉE

Si un ou les deux testicules sont au-dessus 

de l'élastique ou de la pince, les veaux sont 

automatiquement déclassés lors de la ven­

te. S’ils sont laissés intacts (et encore plus, 

s’ils sont implantés), ces taureaux vont 

grimper les autres bouvillons sans relâche. 

Tout le lot subira donc une baisse du gain 

moyen quotidien et un plus grand risque 

de blessures. La correction de ce problème 

doit se faire chirurgicalement. L'interven­

tion étant plus compliquée, la contention 

de l’animal est plus problématique, il faut 

parfois le tranquilliser et un médecin vété­

rinaire est souvent requis. Si la technique 

est mal appliquée : (plis de peau dans 

l'élastique ou pince, tension de l’élastique 

trop faible, pincement insuffisant ou ex­

cessif, manque d’hygiène, hémorragie, in­

fection, gangrène, mouches, etc.), l’ani­

mal peut rapidement devenir très malade 

et même en mourir. La correction du pro­

blème est médicale et chirurgicale. Elle 
est souvent coûteuse et difficile. 2 

Bonne castration!

* consultant, Clinique vétérinaire Saint-Tho-
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AAA - 3/4 Shorthorn

AAA - Shorthorn

i* *-c2 - *::

4A4 - 7/2 Shorthorn ;;p%

LA COULEUR DE LA PEAU N’EST PAS UN GAGE DE SUCCES

C’est la viande qu'on trouve sous la peau qui compte. Tous ces 
bouvillons ont deux choses en commun. Simplement en les regar­
dant, vous ne pouvez savoir qu’il s’agit de trois Shorthorn croisés 
et qu’ils ont tous trois été classés AAA à l'abattage.

Ces bouvillons appartenaient au même groupe de près de 
300 Shorthorn et Shorthorn croisés engraissés l’hiver dernier à 
Highland Feeders, Vegreville en Alberta. Plus de 50% des sujets 
de ce groupe ont été classés AAA - c’est plus de 10% supérieur à 
la moyenne provinciale au cours de la même période d’abattage. 
Le projet a été coordonné par Cargill, avec la collaboration de 
Highland Feeders.

Le persillage et la qualité de la viande sont les facteurs qui 
comptent réellement. Comparez les résultats obtenus par ces 
Shorthorn aux moyennes provinciales pour trois semaines d’a­
battage. Et considérez en plus des gains moyens quotidiens et 
des taux de conversion très concurrentiels. Voila la vraie valeur de 
l’influence Shorthorn.

GROUPE HIGHLAND 
FEEDERS

MOYENNES PROVINCIALES 
POUR L’ALBERTA

Shorthorn et Shorthorn croisés Semaine du Semaine du Semaine du 
26 mars 22 avril 20 mai

Lyle Roarke 
Ayers Cliff 

19) 838-4309

Jean Simon 
Valcourt 

(450) 532-2010

ENSEMBLE DE BOUVILLONS 
HIGHLAND FEEDERS
Sommaire des résultats :

Gain moyen quotidien - 3,02 Ib 
Conversion de matière sèche - 6,11 Ib/lb de gain

51% 38,9 % 39,5 % 36,8 %

GROUPE SHORTHORN HIGHLAND 
FEEDERS
Sommaire des résultats :
Gain moyen quotidien - 3,00 Ib 
Conversion de matière sèche - 6,5 Ib/lb de gain

Pour informations communiquez .avec :
ASSOCIATION SHORTHORN DU QUEBEC 
Raymond Dempsey, secrétaire 
1081 Route 267, Inverness (Québec) G0S 1K0 
Tél.: (418) 453-2908 / Fax:(418) 453-3027
email: dempseyr@globetrotter.net

Dennfs Cox 
Waterville 

(819) 837-2086

James Maxwell 
St-Lambert 

(418) 889-0906

Cedar Grove Farm 
Inverness 

(418) 453-2908

mailto:dempseyr@globetrotter.net


Financement
LYNDA MORIN*

Gagner du temps pour 

faire des profits

20

u i n ’a  ja m a is  e n te n d u  q u e lq u ’u n  

d ir e  q u ’i l n ’a  p a s e u  le  te m p s  d e  

f a ir e q u e lq u e c h o s e ? L e te m p s , 

c ’e s t e ffe c t iv e m e n t d e v e n u le p ro b lè m e  

d u  s iè c le e t , m a lh e u re u s e m e n t, le s é le ­

v e u rs  d e  b o v in s  n ’é c h a p p e n t p a s  à  c e t te  

s i tu a t io n . L e p ro b lè m e  e s t d ’a u ta n t p lu s  

g ra n d  p o u r u n e  m a jo r i té  d ’e n tr e  e u x  q u i  

d o iv e n t r é u s s ir  à  c o n c i l ie r le s  a c t iv i té s  d e  

la  f e rm e  a v e c  le u r t r a v a i l e x té r ie u r .

A u  Q u é b e c , o n  e s t im e q u ’u n  c e r ­

ta in  n o m b re  d ’é le v a g e s  v a c h e -v e a u  n ’a t­

te in t p a s  le s  r é s u l ta ts  m in im a u x  q u i p e r ­

m e tte n t d ’a s s u re r  la  r e n ta b i l i té  d 'u n e  e n ­

tr e p r is e . C e s fe rm e s p o s s è d e n t g é n é ra le ­

m e n t m o in s  d ’u n i té s  d e  p ro d u c t io n  e t a f ­

f ic h e n t d e s p e r fo rm a n c e s te c h n iq u e s in ­

fé r ie u re s  à  la  m o y e n n e . L ’a n a ly s e  d e  g ro u ­

p e  fa i te  à  p a r t i r  d e s  r é s u l ta ts  d e  1 9 9 8  t i r é s  

d e la  b a n q u e d e d o n n é e s A G R IT E L  d é ­

m o n tre  d e s é c a rts  d e re n ta b i l i té  im p o r ­

ta n ts . L e s e n tre p r is e s a g r ic o le s  d o n t le  

t ro u p e a u  c o m p te  e n  m o y e n n e  6 6  v a c h e s  

n ’o n t  p a s  u n e  c a p a c ité  d e  r e m b o u rs e m e n t 

s u f f is a n te  e t c o m p e n s e n t p a r  d e s  re v e n u s  

p ro v e n a n t d ’a u tr e s  p ro d u c t io n s  o u  e n c o ­

re  p a r u n  re v e n u  e x té r ie u r .

L o rsq u 'i l f a u t c o n s ta m m e n t c o u rir  

a p rè s  le  te m p s , le s  p ro u e s s e s  p o u r  r é u s s ir  

à  a m é lio re r s e s  p e rfo rm a n c e s  te c h n iq u e s  

e t f in a n c iè re s  r e lè v e n t s o u v e n t  d e  la  h a u ­

te  v o l t ig e . V o ic i d o n c  tro is  s t r a té g ie s q u i  

p e u v e n t ê tr e  u t i l is é e s p a r to u te s s o r te s  

d 'e n tre p r is e s , a g r ic o le s  o u  n o n  a g r ic o le s , 

p o u r  c o n tre r  c e  p ro b lè m e .

ÉVITER L’ISOLEMENT

U n e é tu d e 1 p o r ta n t s u r la g e s t io n  d e s  

c h a n g e m e n ts  a  d é m o n tré  q u e  la  p e rc e p ­

t io n  q u ’u n e  p e r s o n n e  a  d e  s e s  c a p a c i té s  

d e  g e s t io n n a ire  jo u e  u n  rô le  d é te rm in a n t  

d a n s  la  f a ç o n  d o n t s a  f e rm e  e s t g é ré e . S e ­

lo n  c e t te  é tu d e , le  c o m p o r te m e n t e n  g e s ­

t io n  e s t in f lu e n c é  p a r la  c o n f ia n c e  q u e

l ’a g r ic u l te u r  a  d a n s  s e s  c a p a c i té s  d e  c h a n ­

g e r la  s i tu a t io n  f in a n c iè re  d e  s a  f e rm e . L a  

d if f ic u l té  e s t  d o n c  d e  m a in te n ir  c e t te  c o n ­

f ia n c e  d e  fa ç o n  à  c e  q u e  le  g e s t io n n a ire  

p re n n e  le s  b o n n e s  d é c is io n s  q u i lu i p e r ­

m e ttro n t  d ’a m é lio re r  le s  p e r fo rm a n c e s  d e  

s o n  e n tre p r is e .

P o u r  c o m p re n d re  c o m m e n t o p é re r 

u n  c h a n g e m e n t , i l f a u t d e m e u re r  e n  c o n ­

ta c t  a v e c  le s  a u tre s . D e  fa ç o n  n a tu re l le ,  i l  

e s t p lu s  fa c ile  d e  f r é q u e n te r  d e s  g e n s  q u i  

p o s s è d e n t le s  m ê m e s  a ff in i té s  e t le s  m ê ­

m e s  in té rê ts  q u e  s o i .

C e s re n c o n tre s e n tre p e rs o n n e s  

d 'u n  ré s e a u  q u i p a r ta g e n t  le s  m ê m e s  p ré ­

o c c u p a tio n s  s o n t u ti le s  p o u r m a in te n ir  

s o n  in fo rm a tio n  à  jo u r . M a is  p o u r  r é u s s ir  

à  t i r e r s o n  é p in g le  d u  je u  e n  é ta n t p lu s  

c ré a t i f  e t o r ig in a l, i l f a u t  a u s s i s ’e n to u re r  

d e  p e rs o n n e s  d if fé re n te s  d e  s o i q u i p e u ­

v e n t s u s c i te r  d e s  r é f le x io n s  e t d e s  r e m is e s  

e n  q u e s tio n .

FAIRE DES CHOIX COHÉRENTS 

SELON SES OBJECTIFS

P re n d re  le  te m p s d e  d é f in ir  s e s  o b je c t i f s  

p e rm e t d 'é v ite r d e s e rre u r s  q u i r is q u e ­

ra ie n t d ’e n tr a în e r d e s  d é p e n s e s  in u t i le s . 

S i v o u s  fa i te s  u n  v o y a g e , p a r e x e m p le , il 

e s t p ré fé ra b le  d e c h o is ir la d e s t in a t io n  

a v a n t d e  d é c id e r d u  m o y e n  d e  tr a n s p o r t .  

I l e n  e s t d e  m ê m e  p o u r  v o tre  fe rm e . D e ­

m a n d e z -v o u s d 'a b o rd  q u e ls  s o n t v o s  o b ­

je c t i f s . E s t-c e q u e l ’a g r ic u l tu re e s t u n e  

a c t iv i té  q u i v is e à c o m b le r u n  b e s o in  

q u a n t à  v o tre  s ty le  d e  v ie  o u  s 'a g it - i l  d ’u n  

c h o ix  q u i d e v ra i t v o u s  p e rm e ttr e  d e  d is ­

p o s e r  d ’u n  m e il le u r r e v e n u  fa m il ia l?

L o rs q u e  le s d if f ic u l té s fo n t p a rt ie  

d u  q u o tid ie n , c ’e s t u n  in d ic e q u ’il e s t  

te m p s d e s ’a r rê te r p o u r ré f lé c h ir à la  

q u e s t io n . I l e s t p o s s ib le  q u e  le s  o b je c t i f s  

p o u rs u iv is  n e  c o r re s p o n d e n t p a s  à  c e  q u e  

v o u s  s o u h a ite z  v ra im e n t o u  e n c o re  q u 'i ls  

s o ie n t m a l c o m p r is  p a r  le s  a u tr e s  p e r so n -

l'rendre le temps de définir ses objectifs permet d'éviter des erreurs qui risqueraient d'entraîner 

des dépenses inutiles.

;  * *
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nés qui vivent sur la ferme. Ces objectifs 

doivent aussi être révisés périodiquement 

puisque des événements majeurs sont 

susceptibles de les modifier. Enfin, les 

moyens choisis pour atteindre votre but 

doivent être cohérents et réalistes.

SÉLECTIONNER DES OUTILS SIM­
PLES ET EFFICACES

Une bonne efficacité technique combinée 

à une structure financière équilibrée sont 

toujours essentielles pour tirer des profits 

de son entreprise. Plusieurs services sont 

offerts pour permettre aux entreprises 

agricoles d'atteindre une rentabilité. Pour 

utiliser judicieusement ces services, il 

faut savoir se doter d'outils qui donnent

Lorsque les dTfjfficul- 

tés font partie du 

quotidien, c’est un 

indice qu’il est 

temps de s’arrêter 

pour réfléchir.

l’heure juste sur les performances de la 

ferme. En matière de gestion financière, 

les états financiers sur la base d'une 

comptabilité d'exercice sont des outils ef­

ficaces, simples et universels. L'ensemble 

des outils de mesure utilisés devrait donc 

conduire à poser des actions tout aussi 

simples et efficaces pour réaliser des ob­

jectifs qui. parfois, peuvent paraître fort 

compliqués.

Prendre le temps de se connaître en 

tant que gestionnaire, de clarifier ses ob­

jectifs et de bien comprendre son entre­

prise en utilisant des outils de gestion 

simples et efficaces permet de faire des 

choix rentables. Et voilà, pourquoi il est si 

vrai de dire : « Le temps, c’est de l'ar­

gent! » ^

* Agente de recherche
Direction de la recherche et de la planification
Société de financement agricole

1 « La gestion lies changements et le facteur humain en 

agriculture », coordonnée par Pierre Choquette, Uni­

versité Laval, publiée par le Conseil canadien de ges­

tion de l’entreprise agricole, 1998.
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Le portrait agroenvironnemental de PUPA

Le taux de participation provincial au portrait agroenvironemental de l’UPA a été de 
88,1 %, toutes productions confondues. Sur les 2 859 fermes de bovins de boucherie 
retenues pour le portrait (fiche d’enregistrement CP-12 datée du 1er mars 1998), 2 298 
ont répondu au questionnaire, 386 ont refusé et 175 fermes étaient déclarées vendues 
bu avaient abandonné^ production bovine. Dans le veau lourd, sur 373 fermes retenues,
305 ont répondu à.l’appel, 36 ont refusé et 32 fermes avaient été vendues ou avaient aban­
donné la production de veaux. Notre taux de participation respectif est donc de 86 % 
pourâla bovin de tibuchërie et de 89 % pour le secteur du veau Iourd.De quoi être fier !

Mille fois BRAVO à tous les participants !!!

ANGUS

«I

¥■ ■ • ' - £ •
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Venle de taureaux flngus
27 FEVRIER 2000 
8 AVRIL 2000 

30 AVRIL 2000

Asbestos
Rimouski
Asbestos

2 groupes de taureaux seront vendus :

1. Facilité au vêlage
2. Performance supérieure

NOMINATION
Sy/is/e Gren/er,
Nouvelle représentante/secrétaire pour 
/'Association québécoise Angus, se fera 
un plaisir de vous accueillir à la prochaine 

journée bovine de la Montérégie qui se 
tiendra au Château Bromopt pour les 
conférences et au Centre Équestre de 
Bromont pour pratique, le 26 février 2000.

ASSOCIATION CANADIENNE ANGUS 
214,6715-8' rue N-E,

I Calgary, Alberta, Canada T2E 7H7 
I Téf: (403) 571-3580 

Fax: 403 571-3599

\ienvenue à tous !

Quebec
ANGUS

ASSOCIATION ANGUS DU QUEBEC
a/s Sylvie Grenier I 

2285 chemin Gull, Stanslead JOB 3E0 I 

Tel.: (819) 838-1638 
Fax: 819 838-1639

BOVINS DU QUÉBEC / FÉVRIER-MARS 2 000



B O  U V IL LO N S D ’A B A T TA G E

YVES CHARLEBOIS*

L ’élevage à  forfait, 
un  m onde m éconnu

À Victoriaville dans le rang Chicago, Yvan Roux, 

sa conjointe Sylvie Loiselle et leurs employés Claude Thibodeau 

et Yannick Demers procéderont cette année à la semi-finition 

de 2000 têtes de bovins.

I
ls reçoivent à la ferm e des veaux d ’em ­

bouche de 450 livres et ils les élèvent 

pendant 150 jours pour les rendre à 

un poids approxim atif de 875 livres. C es 

bovins seront ensuite dirigés vers un parc 

d ’engraissem ent où ils atteindront leur 

poids d ’abattage d ’environ 1400 livres. Pa­

rallèlem ent à ce travail de sem i-fin ition à 

forfait, Y van R oux possède son propre parc 

d ’engraissem ent d 'une capacité de 500 tê­

tes, situé sur l'avenue Pie-X à V ictoria- 

v ille .

D ’abord producteur laitier depuis 

1978, Y van R oux a vendu son quota et ses 

anim aux en 1991 pour se consacrer à la 

culture de ses terres en plus de dém arrer 

son parc d ’engraissem ent. C e n ’est que 

plus tard qu ’il a développé le travail à for­

fait.

L E FO R FA IT

veaux d ’em bouche aux encans et les en­

graisse jusqu ’à l'abattage. Pour faire du 

volum e, il faut de l'espace et de la nourri­

ture en abondance. A près entente, il re­

tient donc les services d ’Y van R oux fort de 

son expérience dans l’engraissem ent des 

bovins de boucherie.

L a form ule est fort sim ple. L e pro­

priétaire du parc livre ses anim aux chez 

M . R oux. C eux-ci sont pesés pour avoir le 

poids total d ’anim aux livrés. D ans le cas 

présent, le parc fournit les m édicam ents, 

au besoin . D e son côté, Y van R oux offre le 

g îte et le couvert à ses nouveaux pension­

naires pendant 150  jours et fournit les im ­

plants. L ’assurance stabilisation est payée 

par le propriétaire des anim aux. N otons 

qu 'un contrat officiel est passé entre les 

deux parties pour y décrire toutes les for­

m alités d ’usage.

À la fin de la période d ’élevage, les 

anim aux sont transportés vers le parc 

d ’engraissem ent. M ais avant de partir, on 

doit peser les cam ions pleins. L a différen­

ce de poids entre celui de l’arrivée des 

veaux et celui de leur départ déterm inera 

le salaire de l’éleveur. D ans le cas d ’Y van 

R oux, il reçoit en m oyenne 70 cents la li­

vre de gain pour chacun de ses anim aux, 

soit environ 800 $ par tête. T outefois, ce 

taux variera avec les années selon les con­

ditions de m arché et de prix qui prévalent. 

L es m ortalités sont assum ées par M . 

R oux. E n général, le taux de m ortalité 

tourne autour de 1,5 % . L es anim aux ga­

gnent en m oyenne 2,8 livres quotid ienne­

m ent. C ette m oyenne est établie en tenant 

com pte des m ortalités.

Pour Y van R oux, l'élevage à forfait 

perm et de grossir rapidem ent son entre­

prise sans déranger son gérant de banque. 

E n 1997, il a débuté avec 400 têtes à for­

fait et en 2001, il prévoit atteindre plus de 

2 500 têtes. L es profits générés lui per-

E n 1997, le propriétaire d 'un parc 

d ’engraissem ent de Saint- 

§Y l|. R ém i-de-T ingw ick ap- 

proche l'entreprise 

| P 0111' de l’éleva-

td '' ,< ,rlait- 

C e parc

ji/'-'V 1/m k adule

Cour réussir, il fuu! minimiser les dépenses. Ce bâtiment 

aura été construit pour ù peine 70 000 S.
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De gauche à droite : Claude Thibodeau, Sylvie Loiselle et Yvan Houx. Yannick Demers est absent 

de la photo.

mettent d’améliorer et d’agrandir ses ins­

tallations pour le forfait ainsi que de gros­

sir le cheptel et les infrastructures de son 

propre parc d’engraissement.

LES CULTURES

Pour nourrir tous les animaux, on cultive 

1000 acres en maïs-grain, en maïs-ensila­

ge, en foin sec et en ensilage de foin. Pour 

permettre une bonne rotation des cul­

tures, on cultive de la fève soya. Le revenu 

généré par la vente du soya sert à l’achat 

de tourteau de soya. Ce produit, issu des 

pressoirs d’huile de soya, donne un apport 

généreux en protéine à ses animaux. Cet­

te année, 6000 tonnes de maïs-grain et 

d’ensilage seront nécessaires pour nourrir 

les animaux à forfait et ceux de son chep­

tel. L’entreposage est effectué dans un 

silo-fosse de 120 pieds de large par 210 

pieds de long. Pour le fourrage, on utilise­

ra 600 balles rondes enrobées de foin sec. 

D 'autre fourrage sera acheté lors d’encans 

de ferme.

Les bovins en semi-finition reçoi­

vent trois types de ration composés prin­

cipalement d’ensilages. Des minéraux mé­

dicamentés sont ajoutés à la ration durant 

les 30 premiers jours. La quantité de mi­

néraux médicamentés donnée est par la 

suite diminuée pour être complètement 

éliminée au soixantième jour d’élevage. 

Ils sont nourris en visant un gain de poids 

de trois livres par jour.

Yvan Roux ne voit que des avan­

tages à l’élevage à forfait. « Je cherche les 

désavantages, mais je n’en trouve pas », 

explique-t-il. Cependant, pour réussir, il 

faut minimiser les dépenses. Ses trois bâ­

timents d’élevage ont été bâtis de façon

économique. Son dernier, d’une dimen­

sion de 500 pieds par 250 pieds, lui aura 

coûté 70 000 $.

Pour prévenir les maladies et assu­

rer le confort des animaux, les bâtiments 

sont nettoyés complètement deux fois par 

semaine. Une fois l’étable nettoyée, on 

jonche le sol de béton de ripe de bois. Le 

travail est facilité par un système de bar­

rières pour manipuler les animaux. Le fu­

mier est placé en andains dans les 

champs, même l’hiver. De son côté, Sylvie 

Loiselle voit à la comptabilité de l'entre­

prise. Elle est membre d’un syndicat de 

gestion. Tout le travail comptable de la 

ferme est informatisé.

ENGAGEM ENT

L’entreprise est très engagée dans son mi­

lieu. Présentement, la Coopérative finan­

cière de bœufs du Centre-du-Québec, sous 

la supervision du M APAQ, effectue un pro­

jet chez les Roux-Loiselle.

Cinq producteurs vache-veau font 

engraisser chez lui 90 têtes jusqu’à la fini­

tion complète. On cherche à mesurer les 

performances de la génétique des ani­

maux par des pesées régulières et à définir 

une nouvelle formule pour l'engraisse­

ment à forfait.

De plus, Yvan est membre du con­

seil d'administration du Syndicat des pro­

ducteurs de bovins de boucherie du Cen­

tre-du-Québec et siège sur le comité de 

mise en marché bouvillons d’abattage de 

la Fédération. ^

* journaliste à la pige

Les bovins en semi-finition reçoivent trois types de rations. fil, Iloux vise un gain de poids de trois livres par jour.
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BEAUX BOVINS 
DU QUÉBEC
Inspirantes ou sympathiques, voici une sélection de photos 

soumises au concours BEAUX BOVINS DU QUÉBEC par nos 

lecteurs. De beaux talents... et de bien belles bêtes !

Concours

1. Témoins d'une divergence d'opinion entre un père 
(producteur Holstein) et son fils (producteur Jersey)... 
Photo : David Coursol, Mont-Saint-Michel
2. Bob dans toute sa virile splendeur
Photo : Liliane Couture, Ferme Hervé Godbout, Saint- 
Apolline
3. Un fils de Hulk, issu d'nomination artificielle 
Photo : Daniel Bérubé, Saint-Donat
4. Réflexion profonde d’un taureau Limousin
Photo : Maurice Beauregard, Saint-Joachim de Shefford
5. Les pâturages ne suffisent plus à la Ferme des Érables 
de Saint-Nazaire
Photo : Louis Dufour, Metabetchouan
6. Par une belle journée d'hiver...
Photo : Yves Narcoux, Nedelec
7. Madame au champ : l'heure de la petite sieste 
Photo : Caroline Pelletier, Ferme Jean Pelletier et Fds, 
Saint-Armand.
Oldo et White Face en tête à tête
Photo : Rebecca Vandormael, Frelighsburg
9. De l’exotisme â revendre avec la race Brahman 
Photo : Richard Béliveau, Ferme Marilou, Saint-Chrysos- 
tôme
10. A la rencontre de son destin par une belle Un 
de journée...
Photo : Éric Provencher, Purina
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Agence de vente
Louis Hébert *

La haute technologie au 

service des producteurs
m illio n d e d o lla rs d e v en te  

d e b œ u f su r In te rn et en 5 0  

m in u tes , v o ilà ce q u ’au rait 

d û titre r to u s les jo u rn au x d u Q u éb ec au  

len d em ain  d u  2 3  sep tem b re 1 9 9 9 .

U n e g ran d e rév o lu tio n tech no lo g i­

q u e  e t éco n o m iq u e v en a it d e  se  réalise r en  

d irec t d es b u reau x  d e la F éd ératio n  à  L o n - 

g u eu il. O n v en a it en effet d ’e ffec tu er la  

p rem ière v en te d e b o u v illo n s d ’ab a ttag e  

p ar en ch ères é lectro n iqu es en tem p s rée l 

su r le réseau In te rn et.

C réé d e to u tes p ièces p ar u n e éq u i­

p e co m p o sée d ’em p lo y és d e la F éd éra tio n  

e t d ’in fo rm aticien s d e la firm e T M I, le 

n o u v eau sy stèm e d ’en ch ères p ar o rd in a­

teu r est le  p rem ier à  u tilise r en  tem p s réel 

le réseau In te rn e t co m m e b ase d e co m ­

m u n icatio n  p erm ettan t à  to u t ach e teu r d e  

se b ran ch er san s au cu n e d ifficu lté à l’en ­

can  é lectro n iq u e p o u rv u q u 'il a it u n  o rd i­

n a teu r. u n e lig n e té lép h o n iq u e , u n m o ­

d em  e t u n ab o n n em en t ch ez u n fo u rn is­

seu r In te rn et.

RESTER À L’AVANT-GARDE

L 'en ch ère é lec tro n iq u e n ’est p as u n e n o u ­

v eau té p o u r la F éd éra tio n e t ses p ro d u c­

teu rs car ce m o d e d e m ise en m arch é est 

d é jà u tilisé d ep u is 1 9 8 7 . E n effe t, la  F éd é­

ra tio n d es p rod u c teurs d e b o v in s d u  Q u é­

b ec e t l'A sso c ia tio n d es m arch és p u b lics 

d 'an im au x v iv an ts d u Q u éb ec In c. in n o ­

v a ien t en ao û t 1 9 8 7 en lan çan t la to u te  

p rem ière v en te p ar en ch ères é lec tro n i­

q u es au  Q u ébec .

D év elo p p ée p o u r la  v en te d ’u n e  p ar­

tie  d es v ach es d e ré fo rm e e t p o u r la  to ta li­

té d es v eau x d e g rain m is en m arch é au  

Q u éb ec, e lle fit d e n o u v eau x ad ep tes en  

1 9 8 9  av ec l'a jo u t d es v en tes d e b o u v illo n s 

d ’ab attag e su r le m êm e sy stèm e d e v en te . 

N ’ay an t su b i au cu n ch an g em en t d ep u is 

so n lan cem en t, le sy stèm e d év e lo p p é au

rSâgp-

La nouvelle salle de vente aménagée dans les bureaux de la Fédération permet un maximum 

d'efficacité aux employés affectés aux ventes. Tout est à portée de la main.

m ilieu  d es an n ées 8 0  co m m en ça it à  m o n ­

trer d es s ig n es d e v ie illesse . A u ssi, la réin ­

g én ierie d u sy stèm e d e v en te à l'en ch ère 

p ar o rd in a teu r é ta it d ev en u e u n e n écessi­

té  a fin  d e ren co n trer les n o u v elles  ex ig en ­

ces d es an n ées 2 0 0 0  en te rm es d ’in fo rm a­

tiq u e e t d e réseau tiq u e .

LE DÉVELOPPEMENT

L es d iffé ren tes éq u ip es d es ag en ces d e 

v en te d es b o v in s d e ré fo rm e, d es v eau x d e  

g ra in et d es b o u v illo n s d ’ab a ttag e o n t 

d o n c m is en co m m u n leu r co n n aissan ce 

su r les v en tes à l’en ch ère p ar o rd in a teu r 

a fin d e p erm ettre le d év e lo p p em en t d u  

m eilleu r sy stèm e p o ssib le, en ten an t ég a­

lem en t co m p te d es su g g estio n s d es u tili­

sa teu rs .

L 'o b jec tif p rem ier é ta it d e d év elo p ­

p er u n sy stèm e efficace, s im p le d ’u tilisa ­

tio n  e t p eu co û teu x  p o u r les p ro d u c teu rs , 

les en can s e t les ach eteu rs . L e seco n d o b ­

jec tif v isa it à am élio re r le co n ten u d es 

écran s d e co n trô le a fin  d e fac ilite r la su r-

n o  v in .s D U Q U I': U l-:c / E É  V  R  I E  R  - M  A  R  S 2 0 0 0

v e illan ce d u  sy stèm e e t d 'o p tim iser les d é­

c is io n s q u i d o iv en t ê tre p rises au  m o m en t 

d e la v en te . F in a lem en t, le sy stèm e d ev a it 

p e rm ettre  d ’é lim in er les p ro b lèm es d e d is­

tan ce, d e lan g u e e t d ’accessib ilité  p o u r les 

ach eteu rs situ és n ’im p o rte o ù en A m éri­

q u e d u N o rd , a fin  d ’au g m en ter la co m p é­

titio n  su r n o s m arch és.

A p rès av oir fa it d e m u ltip les rech er­

ch es afin d e tro u v er u n p ro d u it ex is tan t 

rép o n d an t à n o s b eso in s, n o u s av o n s d û  

co n c lu re q u ’au cu n p ro d u it su r le m arch é  

n e p o u v ait ren co ntrer n o s b eso in s ac tu e ls 

e t fu tu rs . L e m an d at fo rt co m p lex e fu t 

d o n c co n fié à la firm e T M I (T ech n o lo g ie  

M u ltip artn ’r In c .) au  p rin tem p s 1 9 9 9 .

C o m m e le co n tra t d e  v en te p o u r les 

b o u v illo n s d ’ab a ttag e se te rm in a it en  sep ­

tem b re , le n o u v eau sy stèm e d ev a it d o n c 

ê tre p rêt rap id em en t afin d e p o u v o ir le 

tes ter co rrec tem en t e t le m ettre en serv i­

ce p o u r la fin  d u  m o is d e sep tem b re .

L ’a rriv ée d e l’an 2 0 0 0 éta it ég a le­

m en t u n  fac teu r im p o rtan t q u i n o u s o b li-



g ea it à  rem p lacer le  sy s tèm e d e v en te ac­

tu e l, q u i risq u a it d e n e p as p asse r cette  

d a te fa tid iq u e  à l’in s ta r d e p lu s ieu rs v ieu x  

sy s tèm es in fo rm a tiq u es .

U N  O U T IL  P E R F O R M A N T

C o m m e to u t le m o n d e le sa it, la réu ss ite  

d ’u n e v en te à l’en can es t trib u ta ire d e la  

q u a lité  d u  p ro d u it à  v en d re , d u  n o m b re e t 

d e l’in té rê t d es ach eteu rs m ais en core  

p lu s  d e la  faço n  d o n t l 'en can teu r sa it m e t­

tre en  v a leu r e t en d em an d e le s p ro d u its  

o ffe rts . U n b o n  en can teu r sau ra  ren d re le  

p ro d u it a ttray an t e t g a rd er u n  ry th m e d e  

v en te  rap id e a fin  q u e le s ach e teu rs n ’a ien t 

p as le tem p s d e p en se r à  au tre  ch o se q u e  

leu r p a rt d e m arch é .

D e n o s jo u rs , av ec la m o n d ia lisa­

tio n  d es m arch és , o n  d o it d e p lu s en  p lu s  

s ’ap p u y e r su r le s ach e teu rs d e l’ex té rieu r 

d u Q u éb ec afin d 'av o ir le ju s te p rix d u  

m arch é e t d e b ien é tab lir le p rix  d e ré fé ­

ren ce . A u ss i, la  b arriè re  d es lan g u es e t d es 

co u tu m es n e d o it p as n u ire au x  o u tils d e  

m ise  en  m arch é q u e n o u s u tiliso n s .

L e re sp ec t d es ach eteu rs n o u s a in c ités à  

d év e lo p p e r u n  sy s tèm e b ilin g u e e t la  faci­

lité d ’u tilisa tio n q u i es t p e rm ise g râce à 

l’u tilisa tio n d 'In te rn et n o u s assu re u n e  

u tilisa tio n o p tim a le p o u r to u s les ach e­

teu rs. A p rès c in q m o is d 'u tilisa tio n p o u r 

la v en te d e b o u v illo n s e t d eu x m o is p o u r 

la  v en te  d e  v eau x  d e g ra in , la  p e rfo rm an ce  

d u  sy s tèm e es t reco n n u e .

T o u t b o n lien In te rn et p e rm e t au x  

ach eteu rs d e co m m u n iq u e r av ec l’en can - 

teu r en m o in s d 'u n q u a rt d e secon d e . A 
cette  v ite sse , o n p a rle v raim en t d ’en ch è­

res é lectro n iqu es en tem p s rée l. M alh eu ­

reu sem en t, p o u r n e p as co n g estio n n e r 

n o s  se rv eu rs e t a in s i a ssu rer le m ax im u m  

d e p e rfo rm an ce au  n iv eau  d u  tem p s d e ré ­

p o n se p o u r le s ach e teu rs , seu ls le s ach e­

teu rs e t la R ég ie d es m arch és  ag rico les  e t 

a lim en ta ire s d u Q u éb ec p o u rro n t se  

co n n ec ter au  réseau  d u ran t le s en ch ères .

C O L L E C T E E T  D IF F U S IO N  D E S  
P R IX  D U  M A R C H É

L e n o u v eau  sy s tèm e d ’en ch ères  é lec tro n i­

q u es fa it p a rtie d ’u n  im p o rtan t p ro je t d e  

co llec te  e t d iffu s io n  d es p rix  d e m arch é à  

la F éd é ra tio n d es p rod u c teu rs d e b o v in s  

d u  Q u ébec .

La nouvelle a»

à inscrire à votre 

ordinateur est donc 

www.bovin.qc.ca 

dès la fin du mois 

de février.

C e p ro jet p rév o it la d iffu s io n en  

tem p s rée l d es p rix  o b ten u s d an s ch aq u e 

en can  v iv an t d u  Q u éb ec, a in s i q u e  d es p rix  

o b ten u s p a r les en ch è res é lectro n iq ues . 

A in s i, le s p ro d u c teu rs  p o u rro n t su iv re en  

d irec t l'év o lu tio n d es v en te s d e l’en can  

é lectro n iq u e su r le s ite p u b lic d e s ta tis ti­

q u es d e p rix  d e la F éd éra tio n .

L e n o u v eau  s ite  d iffuse ra l 'in fo rm a­

tio n su r les p rix d ès la fin d u m o is  

d e fév rier. L a n o u v e lle ad resse à in sc rire  

d an s v o tre o rd in a teu r sera d o n c  

w w w .b o v in .q c .ca . L e p ro ch a in  n u m éro  d e  

B o v in s d u Q u éb ec tra ite ra p lu s p réc isé­

m en t d e ce n o u v eau s ite d ’in té rê t p o u r 

to u s  le s  p ro d u c teu rs d e  b o v in s d u  Q u éb ec . 

A u ss i, c ’e s t m ain ten an t le tem p s d e se  

b ran ch er su r In te rn e t p o u r n e rien m an ­

q ue r.

L e d év elo p p em en t d e ce n o u v e l o u ­

til p o u r le s p rod u c teu rs  a  é té rend u  p o ss i­

b le  g râce  au  fin an cem en t d e la  F éd é ra tio n  

e t d es d iffé ren te s ag en ces d e v en te m ais  

ég alem en t av ec l’a id e fin an c ière d u  

C o n se il p o u r le d év elo p p em en t d e l’ag ri­

cu ltu re au  Q u éb ec (C D A Q ), d u  P ro g ram ­

m e d ’ap p u i à la co n ce rta tio n  (M A P A Q ) e t 

d u P ro g ram m e d e so u tien fin an c ie r au x  

a sso c ia tio n s d e p ro d u c teu rs d ésig n ées  

(M A P A Q ). 2

*  A g r., d irec teu r d e  la  m ise  en  m arch é  d es b o ­

v in s  d e  ré fo rm e, v eau x  la itie rs  e t v eau x  d ’em ­
b o u che , F P IJQ

Pourquoi les traiter plus d'une fois?
La pneumonie chez le veau de boucherie pourrait vous coûter cher.

m f r ­

ees t p o u rq u o i v o u s d ev riez o p te r p o u r u n  tra ite ­

m en t h au tem en t e fficace  q u i s ’ad m in is tre en

u n e seu le in jec tio n  so u s-cu tan ée 

d o  fa ib le  v o lu m e e t le s m a in tien t 

en  c ro issan ce .

C h o is issez le  b o n  tra item en t 

e t ch o is issez-le d ès le  d éb u t.

Parlez-en à votre vélérinaire.
P R O T E L s
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Truc du métier
VICTOR LARIVIÈRE*

La mangeoire mobile : 
un équipement utile

A
u fil des ans, avec l’expérience, avec 

la venue de nouveaux besoins ou 

suite à une visite de ferm e, on se 

bricole un nouvel outil, un nouvel équipe­

m ent ou on m et en place de nouvelles tech­

niques de régie. Durant l’hiver, les plus ha­

biles m ettront leurs talents à profit au fond 

de leur garage tout près de la « truie » et 

d'autres se rendront à la quincaillerie ou à 

la m eunerie du village pour y faire quel­

ques achats.

Joseph et Rom éo Lagarde sont éle­

veurs de bovins de race Tarentaise à l'île- 

du-C.rand-Calum et dans la région de l’Ou- 

taouais. Il y a près d'une dizaine d'années, 

ils avaient fait l'acquisition d'une m angeoi­

re pour nourrir leurs veaux à la dérobée. 

Payé 450 $ à l’époque, cet outil de régie est 

un investissem ent qu’ils sont loin de re­

gretter.

L 'équipem ent est com posé de deux 

pièces, une solide trém ie de m étal pouvant 

contenir jusqu’à 10 poches de m oulée et un 

petit enclos dont les deux entrées s’ajustent 

selon la grosseur des veaux. L’enclos peut 

accueillir huit petits veaux au printem ps et 

de quatre à cinq gros veaux durant l’été. 

Com m e elle se transporte et se m anipule 

bien, cette m angeoire est utilisée à l’année,

soit près des bâtim ents durant l'hiver et 

dans les pâturages durant la saison chaude.

Les frères Lagarde donnent une 

m oulée m élassée aux veaux à laquelle ils 

ajoutent du foin très sec pour éviter la diar­

rhée. Le ratio est d’environ une poche par 

jour pour 20 veaux. La distribution se fait 

plus généreuse au printem ps avant la m ise 

à l’herbe ou vers la fin de l’été lorsque les 

pâturages s’appauvrissent. Cela donne aus­

si un p'tit coup de m ain aux m am ans. De 

façon générale, la m oulée est toujours dis­

ponible pour les veaux m ais l’achalandage 

se fait plus rare lorsque l’herbe et le lait 

m aternel abondent car les besoins nutri­

tionnels des veaux sont am plem ent com­

blés.

Tout com m e Joseph et Rom éo La­

garde, vous avez vos petits secrets, vos pe­

tits trucs du m étier. Pourquoi ne pas les 

partager avec d’autres? Il suffit d’envoyer 

une photo claire et une description de vo­

tre équipem ent, acheté ou fait m aison, à 

l’adresse suivante : Fédération des produc­

teurs de bovins du Québec, Anne-M arie 

Christen, 555, boul. Roland Therrien, Lon- 

gueuil (Québec) J4113Y9. ^

Au plaisir de vous lire!

* journaliste et rédacteur en chef adjoint
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ISF VITAPAC
vêlages faciles, 
veaux forts et

en santé!

ISF VITAPAC
est un pré-mélange

hydrosoluble
de minéraux vitaminés 

et oligo-éléments qui :

renforce l’im m unité 

enrichit le colostrum 

augm ente la croissance

** am éliore le taux de 

conception

dim inue le m uscle 

blanc

ISF VITAPAC 

FAUT L’ESSAYER !
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Très utile lorsque les pâturages se font pauvres, la mangeoire mobile permet aux veaux un libre 

accès à de la moulée pour combler leurs besoins nutritionnels.
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Sam edi
le 26 FÉVR IER 2000 à 13h00

Pour IN FO R M A TIO N :

Ferm e F.X . P ichet inc.
a/s M ichel P ichet 

1299 rue N otre-D am e, 
C ham plain, (Q uébec) G 0X1C 0

© (819 ) 295-3004

D ES ÉLEVEU R S C O M M ER C 1**
La race Salers offre un excellent taux de concep­
tion, une facilité de sevrage et un instinct m ater­
nel bien développé. Elle perm et aux éleveurs  
com m erciaux d’aujourd’hui d’utiliser des tau­
reaux en croisem ent term inal sans craindre les  
difficultés au vêlage grâce à la grande ouverture 
pelvienne reconnue chez les fem elles Salers.

A SSO C IA TIO N SA LERS D U Q UÉB EC

a/s Jacqueline Pettigrew , secrétaire  
560 G rosse Ile, Lyster (Q uébec) G O S 1V0  
Tél.: (819) 389-2129
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P r o d u c te u r s  d e  v e a u x  d ’ e m b o u c h e . . .

Pour qui vacciner? 
Pour vous avant tout!

O
n  e n t e n d  d a n s  l e  c h a m p  p l u s i e u r s  

c o m m e n t a i r e s  d e s  p r o d u c t e u r s  s u r  

l a  v a c c i n a t i o n  d e s  v a c h e s  e t d e s  

v e a u x  d ’e m b o u c h e .  «  C ’e s t  c o n t r a i g n a n t!  

C ’e s t c o û t e u x !  Ç a  n é c e s s i te  d e s  i n s t a l l a ­

t i o n s  s u p p lé m e n t a i r e s !  E s t - c e  n é c e s s a i r e ?  

E s t - c e  q u e  ç a  v a u t  l e  c o û t ?  »  A r r ê to n s -  

n o u s  u n  i n s t a n t  s u r  c e s  q u e s t i o n s . . .

L a  c a m p a g n e  d e  p r o m o t i o n  d e  l a  

v a c c i n a t i o n  ( «  A v o i r  l a  p i q û r e  ç a  v e a u  l e  

c o û t !  » )  m i s e  d e  l ’a v a n t  p a r  l e  c o m i t é  d e  

m i s e  e n  m a r c h é  d u  v e a u  d ’e m b o u c h e  n e  

v i s a i t s û r e m e n t p a s à d i m i n u e r l e s  

r e v e n u s  n i à  c a u s e r  d e s  p r o b l è m e s  e t  d e s  

t r a c a s  a u x  p r o d u c t e u r s !  A u  c o n t r a i r e ,  

l ’a u g m e n t a t i o n  d e  l a  v a c c i n a t i o n  d e s  

v a c h e s  e t  d e s  v e a u x  s e  v e u t  u n  b o n  m o y e n  

p o u r  d i m i n u e r  l e s  p e r t e s  

d a n s  l ’ i n d u s t r ie  d u  b œ u f  

e t p l u s  p a r t i c u l i è r e m e n t  

d a n s  l e  s e c t e u r  d u  v e a u  

d ’e m b o u c h e , e t u n  o u t i l  

p r o m o t i o n n e l i m p o r t a n t  

p o u r l a  c o m m e r c i a l i s a ­

t i o n  d e s v e a u x  d ’e m ­

b o u c h e  d u  Q u é b e c . D o n c  

d e u x b o n n e s r a i s o n s  

é c o n o m i q u e s  d e  v a c c i n e r . L a  d i m in u t io n  

d e s  p e r t e s  d e s  p r o d u c t e u r s  d e  v e a u x  d ’e m ­

b o u c h e  e t d e  b o u v i l l o n s  d ’a b a t t a g e  d u e s  

a u x  m a l a d ie s  v i r a le s  c a u s a n t d e s  d i a r ­

r h é e s , d e s  a v o r t e m e n t s  e t  d e s  p r o b l è m e s  

r e s p i r a t o i r e s  n e  p e u t q u ’ê t r e  b é n é f i q u e  

p o u r  t o u s . L e  c o û t - b é n é f i c e  d e  v a c c i n e r  

e s t i n t é r e s s a n t  a u s s i , p a r  e x e m p l e , s i o n  

c o n s i d è r e  q u e  l e  c o û t  d e  l a  p e r t e  d ’u n  s e u l  

v e a u  c a u s é e  p a r  u n e  m a l a d i e  v i r a l e  e s t  

s u p é r i e u r e  à  l ’a c h a t  d e s  v a c c i n s  p o u r  u n  

t r o u p e a u  m o y e n . L a  m a j o r i té  d e s  p a r c s  

d ’e n g r a is s e m e n t  d u  Q u é b e c  v a c c i n e n t  l e s  

v e a u x  à  l ’e n t r é e ;  s i  c ’e s t  é c o n o m i q u e m e n t  

r e n t a b l e  p o u r  l e s  p r o d u c t e u r s  d e  b o u v i l ­

l o n s , ç a  d e v r a i t l ’ê t r e  p o u r  l e  p r o d u c t e u r  

d e  v e a u x  d ’e m b o u c h e  a u s s i ,  n 'e s t - c e  p a s ?

L ’a u t r e  r a i s o n  é c o n o m i q u e  d e  v a c ­

c i n e r  e s t  d e  s e  d é m a r q u e r  d e  l a  c o n c u r ­

r e n c e . L e  c o m i t é  d e  m i s e  e n  m a r c h é  d u  

v e a u  d ’e m b o u c h e  e s t c o n v a i n c u  q u e  l a  

v a c c i n a t i o n  m a s s i v e  d e s  v a c h e s  e t d e s  

v e a u x  e s t  u n  b o n  m o y e n  p o u r  a m é l i o r e r  l a  

q u a l i t é  d e s  v e a u x  m i s  e n  m a r c h é  a u  

Q u é b e c  e t  p a r  c o n s é q u e n t  p o u r  a c c r o î t r e  

l a  d e m a n d e .  L o r s q u e  l e  c h e p t e l  d e  b o v i n s  

d e  b o u c h e r ie  q u é b é c o i s  s e r a  v a c c i n é  m a s ­

s i v e m e n t e t q u e  l a  g r a n d e  m a j o r i té  d e s  

v e a u x  c o m m e r c ia l i s é s  s e r o n t  v a c c i n é s ,  l e s  

p r o d u c t e u r s  d e  v e a u x  d 'e m b o u c h e  d u  

Q u é b e c  d i s p o s e r o n t d ’u n  a v a n t a g e  c o m ­

p a r a t i f  i m p o r t a n t  d a n s  l e u r  c o m m e r c i a l i ­

s a t i o n  e n  r e g a r d  d e s  p r o d u c t e u r s  d u  r e s t e  

d u  C a n a d a .

L a  v a c c i n a t i o n  d e s  

v a c h e s e t d e s v e a u x  

d e v r a i t ê t r e  f a i t e  a v a n t  

t o u t  a u  b é n é f i c e  d e s  p r o ­

d u c t e u r s  d e  v e a u x  d ’e m ­

b o u c h e , c a r l e s  r e t o m ­

b é e s é c o n o m i q u e s d i ­

r e c t s  à  c o u r t e t m o y e n  

t e r m e  s e r o n t  p r o f i t a b l e s .

A u c u n e  i n d u s t r i e  

n e  p a s s e r a i t  à  c ô t e  d ’u n e  t e l l e  o p p o r t u ­

n i t é :  a u g m e n te r ,  p a r  u n e  a c t i o n  c o m m e  l a  

v a c c i n a t i o n ,  l a  d e m a n d e  d ’u n  p r o d u i t  t o u t  

e n  d i m i n u a n t l e s  c o û t s  d e  p r o d u c t i o n . I l  

r e v i e n t d o n c  a u x  p r o d u c t e u r s  d e  v e a u x  

d ’e m b o u c h e  d ’a g i r e n  g e n s  d ’a f f a i r e s  

é c l a i r é s  e n  v o y a n t  d a n s  l a  v a c c i n a t i o n  u n e  

o p p o r t u n i t é  d ’a f f a i r e s  p l u t ô t  q u ’u n e  c o n ­

t r a i n te .  L ’e f f o r t  d e m a n d é  a u x  p r o d u c t e u r s  

e n  v e a u  l e  c o û t !  L ’a g e n c e  d e  v e n t e  v e a u x  

d ’e m b o u c h e  t r a v a i l l e r a  à  v a l o r i s e r c e s  

v e a u x  d a n s  s o n  r é s e a u  d e  c o m m e r c i a l i s a ­

t i o n . 2
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Promotion
MARIE-ISABEL MARTINEAU*

Le Veau de lait du Québec 

en action pour Pan 2000!

Le service de promotion du Veau de lait du Québec a comme 

mission première d’accroître la notoriété du veau de lait auprès 

des consommateurs et d’augmenter ses ventes chez les différents 

intervenants de son réseau de distribution.

D a n s  c e  s e n s ,  p l u s i e u r s  a c t i v i t é s  

p r o m o t i o n n e l l e s  e t  p u b l i c i t a i r e s  a u r o n t  

l i e u  t o u t  a u  l o n g  d e  l ’ a n n é e  2 0 0 0 .  C e s  

a c t i v i t é s  t i e n d r o n t  c o m p t e  d e s  i n f o r m a ­

t i o n s  r e c u e i l l i e s  d a n s  l e  c a d r e  d e  l ’ é t u d e  

d ’ i m p a c t  r é a l i s é e  p a r  u n e  f i r m e  d e  c o n s u l t ­

a n t s  q u i  a  é v a l u é  l ’ e f f i c a c i t é  d e  l a  c a m ­

p a g n e  p u b l i c i t a i r e  d e  1 9 9 9 .  L e s  r é s u l t a t s  

d e  c e t t e  d e r n i è r e  c a m p a g n e  o n t  d é m o n t r é  

q u e  l a  n o t o r i é t é  d u  V e a u  d e  l a i t  d u  Q u é b e c  

é t a i t  p a s s é e  d e  3 5 , 9  %  à  3 8 , 1  %  a u p r è s  d u  

g r o u p e  c i b l é .  O n  a  d o n c  o b s e r v é  u n  

a c c r o i s s e m e n t  d u  n o m b r e  d e  c a n d i d a t s  q u i

d é c l a r e n t  a v o i r  c o n n u  l e  V e a u  d e  l a i t  d u  

Q u é b e c  p a r  l ’ e n t r e m i s e  d e  l a  c a m p a g n e  

p u b l i c i t a i r e .  I l s  o n t  é g a l e m e n t  i n d i q u é  q u e  

l e s  m o y e n s  l e s  p l u s  e f f i c a c e s  p o u r  a c c r o î t r e  

l a  c o n s o m m a t i o n  d u  p r o d u i t  s o n t  l e s  p r o ­

m o t i o n s  e f f e c t u é e s  d i r e c t e m e n t  s u r  l e s  

l i e u x  d e  v e n t e  e t  l e s  p l a c e m e n t s  p u b l i c i ­

t a i r e s  d a n s  l e s  m é d i a s  l o r s q u ' i l s  s o n t  

a c c o m p a g n é s  d e  c o n t e n u  r é d a c t i o n n e l  o u  

d e  p u b l i - r e p o r t a g e s .  P a r  c o n s é q u e n t ,  c ’ e s t  

d a n s  c e t t e  d i r e c t i o n  q u e  l e s  é n e r g i e s  d u  

s e r v i c e  d e  p r o m o t i o n  s e r o n t  d i r i g é e s  a u  

c o u r s  d e  l a  p r o c h a i n e  a n n é e .

-Æm

S U P E R M A R C H É S  E T  

M A R K E T I N G  D I R E C T

P o u r  b i e n  r e n t a b i l i s e r  l e s  a c t i o n s  r é a ­

l i s é e s ,  u n e  c o o r d i n a t i o n  d e s  d i f f é r e n t e s  

a c t i v i t é s  m a r k e t i n g  e s t  d e  m i s e .  L e s  a c t i ­

v i t é s  e n  m i l i e u  d e  v e n t e ,  c o m m e  d e s  

d é g u s t a t i o n s  e n  m a g a s i n s ,  d e s  é v é n e ­

m e n t s  e t  p r o m o t i o n s  t h é m a t i q u e s  d a n s  

l e s  s u p e r m a r c h é s ,  s e r o n t  p r i v i l é g i é e s .  C e s  

d e r n i è r e s  s e r o n t  s u p p o r t é e s  p a r  u n  f e u i l ­

l e t  p r o m o t i o n n e l  i n s é r é  à  d e u x  r e p r i s e s  

d a n s  l e  f a m e u x  s a c  p u b l i c i t a i r e  d i s t r i b u é  

c h a q u e  s e m a i n e ,  c o m m u n é m e n t  a p p e l é  

P u b l i - S a c .  C e c i  a y a n t  p o u r  b u t  d e  r e j o i n ­

d r e  l e  c o n s o m m a t e u r  d i r e c t e m e n t  à  s o n  

d o m i c i l e  a f i n  d e  l ' i n c i t e r  à  s e  p r o c u r e r  l e  

V e a u  d e  l a i t  d u  Q u é b e c  a u  s u p e r m a r c h é  d e  

s o n  c h o i x .



DANS LES MAGAZINES

Pour obtenir une visibilité maximale, 

quelques publicités mettant en évidence 

les avantages de consommer le Veau de 

lait du Québec seront publiées dans des 

magazines tels que Coup de Pouce, 

M adame au foyer et Spécial Cuisine. 

Naturellement ces magazines rejoignent 

le consommateur cible du Veau de lait du 

Québec, soit : des femmes âgées entre 25 

et 55 ans, ayant un revenu familial de plus 

de 50 000 $ et effectuant des achats heb­

domadaires à l'épicerie de plus de 110 $. 

De plus, ces magazines représentent de 

très bons véhicules publicitaires puisqu’ils 

comportent tous une section spéciale­

ment identifiée sur l’alimentation, accom­

pagnée d'un contenu rédactionnel qui fait 

le lien entre le Veau de lait du Québec et 

une saine alimentation.

RELATIONS PUBLIQUES

Pour faire connaître le Veau de lait du 

Québec d'une manière sûre et certaine, 

par un grand nombre de personnes, la 

communication de ses caractéristiques 

(valeur nutritive, trucs de cuisson, choix 

de coupes, etc.) se fera par le biais de rela­

tions publiques adressées aux différents 

professionnels de la santé, instituts, 

organismes et associations. En effet, 

plusieurs communiqués de type infor­

matif seront diffusés dans le but d’ac­

croître la notoriété du produit auprès de 

ces publics cibles.

Les actions marketing mentionnées 

précédemment seront échelonnées sur 

des périodes de temps bien précises tout 

au long de l’année 2000 afin de maximiser 

leur efficacité et leur rentabilité. Le tout 

sera accompagné de matériel promotion­

nel comme des idées recettes, une 

brochure santé et du matériel destiné aux 

points de vente de manière à faciliter la 

connaissance du produit auprès des con­

sommateurs. Donc, ouvrez bien les yeux : 

le Veau de lait du Québec sera en vedette 

au cours de l’année 2000! 2

* Agente de promotion et développement Veau 
de lait, FPBQ

M. Douglas Brooks de la Ferme Hills (ream, distributeur des produits Martins, remet une 

mangeoire mobile à carcans automatiques valant 4100 $ à M. Raymond St-Onge (au cen­

tre) de Sainte-Gertrude, que l’on voit accompagné de son fils.

Pr o mo t io n  d e  l a  v a c c in a t io n

DES VEAUX D’EMBOUCHE

Les gagnants du concours 

« Moi, ai la piqûre! »

Devant la cage à contention offerte en premier prix lors du tirage du concours, le 14 octobre 

1999, on aperçoit : M. Georges Paradis, médecin vétérinaire, Mme Thérèse Carbonneau, 

présidente du Comité de mise en marché des veaux d'embouche, Mme et M. Richard 

Chouinard, gagnants du 1er prix, M. Lloyd Cross, commanditaire et distributeur des pro­

duits Smale (dont la cage « Hi-Hog ») et Mme Martine St-Louis, Daniel Zuchoski, respon­

sable de la mise en marché, et Réal Carrier, aussi membre du Comité de négociation des 

producteurs de veaux d’embouche. Les Chouinard sont propriétaires de la Ferme Lennard à 

Saint-Daniel dans la région de Thetford Mines. Dotée d’une cage à palpation et d’un carcan 

automatique, ta cage de contention « Hi-Hog » qu’ils ont remportée est un prix d’une 
valeur de 6700 $.

Il O V I N S OU QU É BUC / U K VRIEK-M ARS 2 000



CHANTAL MANTHA*

Consommation

Le bœuf reprend du poil 
de la bête

t.S*, w

!*îPa T ;''

Le boeuf offre une

A
lors que la consom m ation du bœuf 

en Am érique du Nord était en 

chute libre depuis 20 ans, 

plusieurs indices laissent croire qu’elle 

pourrait se stabiliser. En effet, des ana­

lystes de l’industrie am éricaine ont 

observé une augm entation de la dem ande 

de 4,59 % en 1999 par rapport à l’année 

précédente. Deux facteurs y con­

tribueraient : les dépenses plus élevées 

consacrées au bœuf et l’augmentation de 

la consom m ation per capita. Les 

Am éricains ont accru leurs dépenses de 

bœuf de 4 % en 1999. Les statistiques 

analysées indiquent qu'ils sont prêts à 

payer plus cher, ce qui perm et de suppo­

ser que les consom mateurs am éricains 

sont à la recherche d’une qualité 

supérieure pour laquelle ils sont disposés 

à payer des prix plus élevés. La consom­

m ation per capita s’est accrue de 0,9 lb, 

atteignant 69,2 lb par personne aux États- 

Unis. Ainsi, m algré la com pétition féroce 

du porc et de la volaille, la part du bœuf 

dans le m ontant global des dépenses liées 

aux viandes dem eure stable.

L’industrie am éricaine a aussi pro­

fité en 1999 d’un accroissem ent de ses 

exportations, notam m ent vers le Japon et 

la Corée, en raison du redressem ent 

économ ique qu’a connu l’Asie après les 

récentes crises financières. Le M exique 

dem eure un im portateur im portant de 

bœuf am éricain. Enfin la hausse de la 

dem ande de bœuf est sûrement tributaire 

de la vigueur économ ique am éricaine 

dans son ensem ble qui se traduit par des 

augm entations de revenus pour les 

citoyens, une inflation réduite et un taux 

de chôm age très bas.

Outre ces facteurs économ iques, 

les opérations de m arketing qui ont été 

déployées ont certainem ent eu un im pact

concentration

de fer, particulièrem ent utile aux fem mes,

tout en s’inscrivant sans problème dans

une diète faible en gras.

sur la dem ande de bœuf. Les producteurs 

am éricains ont concentré leurs efforts sur 

le développem ent de produits aptes à ren­

dre le bœuf plus com patible avec la vie 

m oderne, plus facile et plus rapide à pré­

parer : des coupes à cuire au four m icro­

ondes en 10 m inutes par exem ple. Au 

total, une trentaine de nouveaux produits 

ont ainsi été introduits dans les super­

m archés et les restaurants perm ettant 

d'utiliser des coupes de la ronde et du 

paleron. Enfin, une com posante nutri­

tionnelle percutante a été ajoutée : l’ap­

port d’éléments nutritifs essentiels con­

tenus en quantités importantes dans le 

bœuf tels que le fer, le zinc, les protéines 

et les vitam ines B. La m ère de fam ille 

active d'aujourd’hui est bien sûr la pre­

m ière visée par cette cam pagne.

Au Canada, le Centre d’inform ation 

sur le bœuf a adopté pour accroître la 

dem ande de bœuf une stratégie sim ilaire: 

développem ent de nouveaux produits 

prêts à cuire, prom otion sur les lieux de 

vente incluant une nouvelle nom encla­

ture pour les coupes de bœuf, offre de

BOVINS DU QUÉBEC / FÉVRIER-MARS 2 000



ressources et d 'une expertise m arketing 

auprès des serv ices alim entaires, opéra­

tions de com m unication visant à renou­

veler l’im age du bœ uf. Ici aussi on a 

beaucoup insisté sur la place du bœ uf 

dans une saine alim entation grâce, 

surtout, à son apport en fer et en zinc et 

au fait que le bœ uf m aigre produit 

au jourd ’hui contien t aussi peu de gras 

que le poulet ou le poisson .

D ’ailleurs une étude réalisée pour 

le com pte de Santé-Q uébec par le G roupe 

de recherche en nutrition hum aine 

(G R E N H ) de l’U niversité L aval a révélé 

que dans la foulée de la réduction de la 

consom m ation de gras an im al, p lus de la 

m oitié des fem m es (55,7 % ) avaient 

ram ené leur absorp tion de fer en-deça 

des recom m andations du G uide alim en­

taire canadien . Pour corriger cette situa­

tion , le bœ uf offre une grande concentra­

tion de fer tou t en s’inscrivant sans pro­

b lèm e dans une d iète faib le en gras. 2

* A gente de com m unication  et de prom otion ,

FPB Q

Rôti de veau de grain 

à l’orange et à l’abricot du 

chef André-Paul Moreau

6 PORTIONS

1 rô ti d ’épaule de veau de grain 

(1 kg environ)

2 c. à tab le d 'hu ile végétale 

1 petit o ignon haché 

1 branche de céleri haché 

sel et poivre au goût 

16 abrico ts secs 

1 tasse v in b lanc 

1 tasse jus d 'orange 

1 /2 tasse sauce dem i-glace

PRÉPARATION

Faire trem per les abrico ts 6 heures dans le m élange de jus d 'orange et de v in .

Faire revenir le rô ti dans l’hu ile sur tou te sa circonférence. Saler et poivrer.

D époser le rô ti dans une cocotte avec le céleri et l’o ignon, ajouter le m élange de jus 

d ’orange et de vin  puis la sauce dem i-g lace. C uire au  four à 250° F . environ 1 1/2 heure. 

U ne dem i-heure avant la fin de la cu isson , ajouter les abrico ts.

R éserver le rô ti au chaud recouvert d ’un papier d ’alum inium . Serv ir le rô ti de veau  

tranché sur une assiette b ien chaude avec le jus de cuisson et 4 abrico ts par assiette . 

A ccom pagner de pâtes fraîches.

rmm E FQ .

Pur sang ou com m erciale, 
c ’est la race de l’avenir 

pour une m eilleure 
productivité  m aternelle, 

facilité de vêlage, 
fertilité , docilité  

e t rendem ent de v iande.

imm
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Canadian Herefords
5160 Skyline Way NE 

Calgary Alberta T2E 6V1

(403) 275-2662 
(403) 295-1333

hereford @hereford.ca

Association Hereford du Québec
265 route 253,

St-lsidore de Clifton, (Qc) JOB 2X0

Président 
André Beaumont 
(418) 875-3031

1" Vice-Président 
Jean Tétreault 

(450) 535-6606

Secrétaire 
Chanlal Castonguay 

(819) 889-2679
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ANN FORNASIER*

B «A» B Agriculture and Agriculture et 
■ ^ ■ Agri-Food Canada Agroalimentaire Canada

L’identification du cheptel bovin canadien

Moins cLun an avant 
Pimplantadon du programme
À compter du 31 décembre 2000, tous les bovins canadiens quittant la ferme d’ori­

gine devront être identifiés avec une boucle officielle de l’Agence canadienne 

d’identification du bétail (ACIB). La boucle d’oreille portera un numéro unique et 

devra demeurer sur l’animal jusqu’au point d’inspection dans l’abattoir.

C
eci fournira à l’Agence canadienne 
d'inspection des aliments (l’ACIA) 
deux points de repère pour com­
mencer ses recherches - abattoir et ferme 

d'origine - advenant un problème de san­
té animale.

Les producteurs de bovins devront 
se procurer les identifiants auprès d’un 
distributeur accrédité et poser la boucle 
sur l'animal, au plus tard lorsque celui-ci 

quitte la ferme d'origine. Les distribu­
teurs de boucles seront tenus d’achemi­
ner via une connexion Internet, le nom, 
l’adresse et les numéros des boucles ache­
minées à chaque producteur.

L’abattoir devra faire suivre le nu­
méro de boucle de l’animal jusqu’au point 
d’inspection de la carcasse et acheminer à 
l’ACIB, par Internet ou par télécopieur, le 
numéro de boucle de l'animal abattu. Ces 

informations seront emmagasinées dans 
une base de données que l'ACIA pourra 
consulter si un problème de sécurité ali­
mentaire ou de santé animale survient.

Au cours des prochains mois, une 
campagne d’information fera connaître 
aux producteurs tous les détails entourant 

ce programme, notamment les différentes 
boucles offertes et les distributeurs accré­

dités.
Fait à noter, le Québec réfléchit 

toujours à l’opportunité de bonifier le sys­
tème canadien en ce qui a trait à la traça­

bilité en adoptant, par exemple, une bou­
cle électronique qui permettrait de suivre 

facilement chaque bovin tout au long de 
la filière de mise en marché (à l’encan, à 
l’abattoir, etc.) . « Tant qu'à poser une 
boucle, estime Gib Drury, producteur va­
che-veau, vice-président et responsable du

Au cours des

prochains mois, une 

campagne d’informa­

tion fera connaître 

aux producteurs tous 

les détails entourant 

ce programme, 

notamment les diffé­

rentes boucles offertes 

et les distributeurs 

accrédités.

dossier de l'identification permanente à la 
FPBQ, il serait intéressant que ça nous 
serve pour notre mise en marché.

On est à la recherche d'un système 
qui comporterait d’autres utilités que l'in­
nocuité alimentaire et la santé animale,

sans toutefois augmenter indûment le 
coût pour le producteur. »

Pour plus d’information, en anglais 
uniquement, on peut téléphoner au 
numéro sans frais 1-877-909-2333 

ou encore consulter le site www.cattle. 

ca/ccia ^

* Agro-économiste, FI’BQ

Jusqu’en 1985, un système d’i­

dentification des bovins (boucles de 
métal/informatique en moins) était 
en vigueur au Canada, ce qui a permis 
d’irradier la brucellose. Depuis, le 

pourcentage de bovins identifiés à 
l’échelle canadienne est passé de 95 
% à 10 %, ce qui nous place dans une 
situation vulnérable. La réintroduc­

tion d’un système identification per­

manente nationale fournira l’assu­

rance nécessaire contre la perte du 
marché domestique et d’exportation 
si un problème devait survenir.

Le gouvernement fédéral mod­

ifiera prochainement le Règlement 

sur la santé animale dont l’applica­

tion est sous la responsabilité de 
l’ACIA. Après l’entrée en vigueur du 

règlement, les producteurs de bovins 
qui n’identifieraient pas leurs bovins 

au sortir de la ferme seraient passi­

bles d’amendes.

BOVINS DU Q U Ê B l; C / V H V R I H R - M A R S 200 O
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Mortalité subite 
en élevage de 
veaux de grain

RAIZO diffusait en janvier 1999 

un avertissement vétérinaire (no 

18) signalant des mortalités im­

portantes (10 à 40 %) dans les 

élevages de veaux de grain de­

puis l’automne 1998. Les analy­

ses réalisées sur ces animaux ont 

révélé une insuffisance cardiaque 

congestive aiguë.

Pour aider à faire la lumière sur 

ces mortalités, le MAPAQ a of­

fert gratuitement ses laboratoi­

res aux propriétaires touchés 

mais aucun ne s’est prévalu de 

ce service.

RAIZO suspecte actuellement 

que le problème serait d’origine 

toxique plutôt que virale et relié 

à une substance en interaction 

avec le monensin, un coccidios- 

tat utilisé comme facteur de 

croissance.
À forte dose, ce produit est re­

connu comme étant cardiotoxi­

que. Cependant, les veaux tou­

chés recevaient la dose sécuritai­

re recommandée.

Une récente publication scientifi­

que faisait état que des macroli- 

des se retrouvant accidentelle­

ment dans la drêche de brasserie 

pouvaient augmenter les effets 

toxiques du monensin.

Cette hypothèse est renforcée du 

fait que les entreprises touchées 

ayant cessé l’utilisation du mo­

nensin n’ont pas eu de nouveau 

cas.

Source : RAIZO, Mai-juin 1999, 

Volume 3, No1.

Alta Genetics Inc
R.R. 2, Balzac, AB, TOM 0E0 

Tél.: (403) 226-0666
Paul Mastine Fax : i403) 226-4259

Représentant des ventes Cell.: (819) 347-7636
VJ3ovins de boucherie Rés.: (819) 826-6151

i*c.

15 QQQ BÊTES À CORNES

ET LE GOÛT 

DE FONCER 

EN AFFAIRES.

L'éleveur de l'an 2000 est à la fois un généticien, un féru 

d'informatique, un gestionnaire moderne et un stratège 

agricole. Pour répondre aux attentes du consommateur, 

son savoir-faire s'est affiné. Par contre, la gestion de son 

entreprise s'est complexifiée. Il a besoin d'outils finan­

ciers qui, tout en étant simples, sont plus 

performants qu'autrefois. Financement de courte et de 

longue durée, marge de crédit d'exploitation et autres 

modes de placement. Composez le 1 888 TELNAT-1 ou 

parlez-en à votre conseiller agricole de la Banque 

Nationale. Il connaît bien votre champ d'activité. Parce 

que chez nous le sens de la terre, c'est aussi ,le sens

des affaires. BANQUE
NATIONALE
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Stations d’épreuves

Vente des taureaux des stations 
d’évaluation génétique 2000

STATION NOMBRE DE

TAUREAUX SUR TEST

DATE DE 
VENTE

LIEU DE

LA VENTE

BAS SAINT-LAURENT 1 Charolais 24 2000-02-12 Station/Sainte-Odile

Limousin 17

Simmental 27

BAS SAINT-LAURENT 2 Angus 18 2000-04-08 Station/Sainte-Odile

Charolais 19

Limousin 14

Simmental 14

ASBESTOS 1 Angus 39 2000-02-27 Station/Asbestos

Charolais 89

Hereford 13

Limousin 14

Shorthorn 14

Simmental 18

ASBESTOS 2 Angus 68 2000-04-30 Station/Asbestos

Charolais 104

Hereford 17

Limousin 19

Simmental 14

CHAMPLAIN Blonde d’Aquitaine 13 1999-02-26 StationlChamplain

Charolais 25

Salers 12

Simmental 12

VINOY Charolais 23 2000-03-11 Station/Vinoy

Limousin 20

Simmental 31

SAINT-AUGUSTIN Angus 13 2000-02-05 Encan/Lac-à-la-Croix

Charolais 25

Simmental 23

LIMOUSIN 1 Limousin 66 2000-02-05 Encan de la ferme/

Saint-Hyacinthe

LIMOUSIN 2 Limousin 63 2000-04-01 Encan de la fermeI

Saint-Hyacinthe

SAINT-MARTIN-BEAUCE Charolais 89 2000-02-20 Station/Saint-Martin

Limousin 1 (Ferme Morin & Fils)

Simmental 29
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UNE (ACE PE CONTENTION po u r  iOO $

Lo modèle pout dittéror 
légèrement do la photo

SS ^

Le CIAQ, la CIQ et le Conseil 

provincial des CAB ont uni leurs 

efforts pour vous offrir une cage 

de contention avec barrière de

tête automatiquei

Mnaftilaii évalué

à 1260 S + taxes.

(A VOUS INTÉRESSE ?
• L’éleveur n’a qu’à payer 600 $ (taxes en sus). Le 

solde de 660 $ sera amorti à raison de 12 $ par première 
insémination effectuée au cours des 24 mois qui suivront l’acquisition 
de la cage de contention. À la fin de cette période, tout solde résiduel (s’il y a lieu) 
sera redevable aux promoteurs du projet.

• Seuls les éleveurs vache-veau québécois qui utilisent la semence offerte par le 
CIAQ et le service d’insémination de la CIQ sont admissibles.

Une centaine de cages de contention seront offertes pendant 
l'année 2000. Informez-vous auprès de votre inséminateur.

WWM'tJW
ARRIVÉS

pr e mie r s

SERVIS !

Acquisition de la cage en mars 2000 Exemple 1 Exemple 2

Prix de la cage

Contribution de l’éleveur

Solde à amortir

Crédits accumulés eu 2000 Si 14 premières LA. x 12 $ 

Crédits accumulés eu 2001 Si 26 premières I.A. x 12 $ 

Total des crédits

1260 $
600 S
660 $ (A)

168 $ Si 23 premières I.A. x 12 $ 

312 $ Si 34 premières LA. x 12 $ 

480 $(B)

1260 $
600 S
660 $ (A) 

276 $

408 $

684 $(B)

Solde résiduel à payer par l’éleveur 180 $ (A-B) 0 $ (A-B)

Coût total de la cage 780 $ 600 $

M
CIAQ

Propriété ties éleveurs québécois

T<m ou
Centre d'insémination artificielle du Québec (CIAQ)

C.P. 518, Saint-Hyacinthe, Québec J2S 7B8 
Tél. : 450-774-1141 Télécopieur : 450-774-9318 

ciaq@ciaq.com hltp//:www.ciaq.com

Coopérative des inséminateurs du Québec
(CIQ)

C.P. 248, Saint-Hyacinthe, Québec J2S 7B8 
Tél. : 450-771-2287 Télécopieur : 450-774-6006

mailto:ciaq@ciaq.com
http://www.ciaq.com


RAYNALD DRAPEAU*
/m-tFourra

CONSUL
QUimcois
DES

MANIES
FOURRAGÈRES

Au Saguenay-Lac-Saint-Jean

Régie de coupe du dactyle
Le dactyle est une graminée vivace de longue durée qu ’on retrouve là où les hivers ne sont pas 

trop sévères. Cependant, un manque de rusticité chez le dactyle a été observé lorsqu 'il était semé 

dans l’argile de Kamouraska, à La Pocatière. Par ailleurs, d’autres études ont démontré que 

le dactyle était modérément résistant à l’hiver et que cette culture survivrait aux conditions 

climatiques nordiques si la couverture de neige était suffisante.

LE DACTYLE PERSISTE 
AU SAGUENAY-LAC-SAINT-JEAN

introduit pour la première fois dans la 
région du Saguenay-Lac-Saint-Jean en 
1978, le dactyle a démontré une bonne 
persistance puisqu’il a été récolté pen­
dant cinq années consécutives sous un 
régime de deux coupes par année. Préco­
ce et à repousse rapide, cette graminée 
fourragère non remontante après la pre­
mière coupe a présenté un regain feuillu 
et très abondant.Ces caractéristiques ont 
laissé présager que le dactyle pourrait 
permettre plus de deux coupes de four­
rage même en région de courte saison 
de croissance. Toutefois, il n’existe pas 
d’information traitant de la régie de cou­
pe à utiliser pour les graminées qui de­
meurent au stade végétatif après la pre­
mière coupe.

PEUT-ON PRENDRE TROIS 
COUPES PAR ANNÉE ?

Une étude a été effectuée afin de déter­
miner les périodes de prélèvement de la 
deuxième et de la troisième coupe qui 
permettraient d’optimiser la productivi­
té du dactyle cultivé en monoculture 
tout en maintenant la persistance de 
l'espèce.

Trois intervalles, soient 28, 35 et 
42 jours, entre la première et la deuxiè­
me coupe ont été combinés à quatre in­
tervalles, soient 28, 35, 42 et 49 jours, 
entre la deuxième et la troisième coupe 
à la suite d’une première coupe effectuée 
au stade de croissance début épiaison.

CHOISIR LE BON INTERVALLE 
ENTRE LES COUPES

Un intervalle de 35 jours entre les cou­
pes s'est avéré un délai acceptable pour 
régir le dactyle en monoculture afin 
d’obtenir un rendement annuel de 4 à 
6 tonnes de matière sèche à l'hectare. 
L’intervalle de 28 jours entre les coupes 
n’a pas eu d’effets négatifs sur la per­
sistance de l’espèce sous nos 
conditions nordiques. Une 
deuxième coupe effectuée à 
42 jours a produit à main­
tes reprises un effet néga­
tif sur le rendement 
moyen de la troisième 
coupe. À chaque fois 
que ce phénomène 
s'est manifesté, on a 
observé que la 
deuxième coupe 
avait été prélevée 
après le 20 juillet.

La date du 
stade début épiai­
son a varié avec les 
années. En plus du 
stade de maturité à 
la première coupe, la 
date du stade début 
épiaison doit être 
considérée afin que la 
deuxième coupe soit ef­
fectuée avant le 20 juillet.
Donc, si la manifestation 
du stade début épiaison est 
retardée au printemps pour di­

verses raisons, le délai entre la première 
et la deuxième coupe devra être réduit 
pour que la deuxième coupe soit préle­
vée avant le 20 juillet.

Le retard de la troisième coupe a 
eu un effet négatif 

sur le ren­
dement
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en matière sèche de la première coupe 

l’année suivante. Ces résultats mon­

trent qu’il est possible de prélever trois 

coupes de dactyle avant septembre sous 

les conditions climatiques du Saguenay- 

Lac-Saint-Jean sans affecter la persistan­

ce de l’espèce.

LA QUALITÉ

La détermination de l’intervalle entre les 

coupes dans cette étude a été fonction

Il est possible de 

prélever trois 

coupes de dactyle 

avant septembre 

sous les conditions 

climatiques du 

Saguenay-Lac-Saint- 

Jean sans affecter 

la persistance 

de l’espèce.

du rendement et de la persistance de 

l’espèce. Il est reconnu que des interval­

les plus longs entre les coupes fournis­

sent des rendements plus élevés qui 

sont généralement associés à une baisse 

de qualité: diminution de la teneur en 

protéines et augmentation du contenu 

en fibre ADF. Cette baisse de qualité a été 

observée avec l’allongement de l’inter­

valle entre les coupes lors de cette étude.

Toutefois, l’intervalle de 35 jours 

entre les coupes se justifie également 

par le contenu moyen en protéines bru­

tes et en fibre ADF chez le dactyle. Les 

teneurs moyennes en protéines brutes et 

en fibre ADF à la deuxième coupe, 35 

jours après la première, étaient respecti­

vement de 16,6 et de 32,7 %, tandis 

qu'elles étaient à la troisième coupe, 35 

jours après la deuxième, de 19,4 et 32,4 

%, caractéristiques d'un fourrage de très 

bonne qualité. ^

* Agriculture et Agroalimentaire Canada,

;....... 1 .. ■■ . i £1->u££ ----------

Régie des marchés agricoles et alimentaires 
du Québec (RMAAQ) www.rmaaq.gouv.qc.ca

Sur ce site, vous pouvez accéder aux différentes décisions rendues 

par la RMAAQ. Vous pouvez également consulter les lois et règlements 

qu’elle administre ou qu’elle a adoptés. Vous trouverez aussi les 

documents qu’ejle produit, des formulaires à télécharger, le calendrier 

des activitésj|un oùtil de recherche, la liste des bureaux régionaux 

et l’adresse électronique du personnel!
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http://www.rmaaq.gouv.qc.ca


MICHEL BEAUNOYER*

Une race qui a du muscle

/.'élevage de Florian Laçasse se fait dans ses anciennes installations de ferme laitière. Les bovins 

piémontais s'en accommodent très bien.

O
n dénombre moins d'une dizai­

ne d’éleveurs de bovins de race 

Piémontais au Québec. Il faut 

dire que cette belle bête musclée aux ca­

ractéristiques uniques n’a commencé à 

ruminer le fourrage québécois que depuis 

une dizaine d’années à peine. Les débou­

chés commerciaux pour sa viande sont 

encore peu développés. Mais la recherche 

de nouveautés alimentaires et d’une vian­

de à très faible taux de gras et de cholesté­

rol contribuera peut-être à son essor.

C’est en voulant se préparer tran­

quillement à la retraite, tout en essayant 

de vendre leur ferme laitière, que Florian 

Laçasse et son épouse Jeanne d’Arc Lau- 

zon, propriétaires du L. Ranch à Lachute, 

se sont intéressés au bœuf piémontais. Ils 

se sont départis graduellement de leur 

cheptel de vaches laitières pour laisser 

place nette à de fiers représentants d’une 

race commune en Europe, mais encore 

très exotique ici.

La race piémontais est originaire 

d’Italie, d’où proviennent d’ailleurs enco­

re ses plus beaux représentants. Elle serait 

une descendante directe de l’aurochs, bo­

vin qui ne survit plus aujourd’hui que 

dans les aventures d’Astérix. Chose certai­

ne, l’espèce conserve de son aïeul un 

corps trapu et une musculature dense.

QUALITÉS DE LA VIANDE

Avant de jeter son dévolu sur cette race, le 

couple a d’abord envisagé l’élevage de 

moutons. Mais un conseiller agricole leur 

a rapidement fait réaliser qu’il leur serait 

préférable de poursuivre avec des bovins, 

domaine où ils avaient développé une 

grande expertise, ayant lancé leur ferme 

laitière en 1958.

Restait à choisir la race. Et M. La­

çasse a opté pour un élevage alternatif. 

« Nous avons visité l’exposition des bo­

vins de boucherie et avons décidé de nous 

lancer dans l’élevage de Piémontais. Nous

avons préféré cette bête beige pour la 

grande qualité de sa viande, explique Flo­

rian Laçasse. Une viande qui contient 

moins de gras et de cholestérol. » Mais la 

race était alors tellement peu répandue au 

Canada, qu’il a fallu au couple une année 

d’attente avant de voir la vache Dora, 

100 % pure race, s’installer dans son éta­

ble après un long périple depuis l’Ouest 

canadien.

C’est avec cette vache que le 

L. Ranch a construit son troupeau qui at­

teint aujourd’hui une centaine de bêtes. 

Les éleveurs ont eu recours à toutes les 

techniques de reproduction imaginables 

pour enrichir la souche génétique tout en 

gardant à la race toute sa pureté. Même 

les vaches Holstein, de l’époque où il en 

restait dans l’étable, servirent de mères 

porteuses à des embryons piémontais in­

séminés avec de la semence italienne! Se­

lon M. Laçasse, l’élevage de cette race eu­

ropéenne ne diffère pas vraiment de ce à 

quoi sa ferme laitière l’avait habitué.

L’alimentation est à base de fourra­

ge. En phase de finition, on ajoutera du 

grain pour compléter la formation mus­

culaire. Et des muscles, cette bête est re­

connue pour en avoir. Avec une charpente 

osseuse relativement petite, le rendement 

en viande est très élevé. Les os ne repré­

sentent, en moyenne, que 14 % du poids 

de la carcasse. Le gras, ne fait jamais plus 

de 2 %. La bête est prête pour l’abattoir 

après 15 ou 18 mois, alors qu’elle atteint 

1200 livres.

UNE COMMERCIALISATION 
PARTICULIÈRE

Florian Laçasse ne regrette pas sa décision 

d’avoir misé sur une race peu connue au 

Québec. Il ne voulait pas se lancer dans 

l’élevage d’un grand troupeau commer­

cial. Il admet que sa production serait cer­

tainement plus rentable si son troupeau 

était plus gros, lui permettant d’approvi­

sionner sa clientèle sur une base plus ré­

gulière.
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La race piémontaise est reconnue pour sa taille moyenne et sa forte musculature.

La commercialisation de la viande 

de Piémontais tombe en effet dans une ca­

tégorie un peu à part. La viande est telle­

ment maigre que les acheteurs vont en of­

frir moins que pour une viande un peu 

plus grasse. Une attitude qui peut sembler 

paradoxale à une époque où tout le mon­

de parle « produits santé » et contrôle du 

cholestérol et du gras, mais qui s’explique 

par nos habitudes de consommation.

« Tout le monde veut réduire le 

gras dans son alimentation, confirme 

Louis Hébert, directeur de la mise en mar­

ché à la Fédération des producteurs de bo­

vins du Québec. M ais les consommateurs 

associent encore la présence d'un persilla- 

ge de gras à une viande plus goûteuse et 

plus tendre. La viande piémontaise souffre 

donc de ce que certains pourraient consi­

dérer comme sa principale qualité : elle 

est trop maigre. » De plus, on compte en­

core trop peu de producteurs de cette race 

pour approvisionner régulièrement le 

marché. Difficile alors de créer une de­

mande de la part des consommateurs, 

d'autant plus que rien encore ne permet 

au consommateur de distinguer cette 

race, pas plus que toutes les autres 

d’ailleurs, dans l’étalage du boucher.

Pour l’instant le L. Ranch concen­

tre ses efforts sur la vente de ses animaux 

pour la reproduction. On vient d’aussi loin 

que de la Chine pour acheter ces bêtes 

qui, croisées avec d’autres races, en amé­

lioreront les caractéristiques. M ais une 

partie des 20 bêtes qui sortent annuelle­

ment de son étable est aussi dirigée vers 

l’abattoir. Des particuliers qui ont des 

congélateurs et un distributeur de l'Estrie 

qui vend à des boucheries fines sont ache­

teurs.

Pour Florian Laçasse et son épouse, 

il n’est question que de temps, et de pro­

motion, avant que les consommateurs 

québécois ne s’enthousiasment pour la 

viande de ce bouvillon beige... J

* journaliste à la pige

m a

Dora, la cache venue de l’Ouest et qui a permis à Florian Laçasse de construire son troupeau.

PURINA

■Hg
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Pur-A-Tech
Logiciel 

d’alimentation 

pour vache-veau 

Purina

Pour un vêlage 
à chaque année 
et une meilleure 

profitabilité,

L-l l l --A-Vu :i :Ll

DE NUTRITION 

DANS

LE DOEUF!
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ASSOCIATION CHAROLAIS
Lors de l'assemblée générale annuelle, le 
18 décembre dernier, l’Association Charolais 
du Québec a remis cinq certificats attestant que 
les fermes suivantes sont membres de l'As­
sociation Charolais du Québec depuis 25 ans : 
Abbaye Saint-Benoît, Ferme La Charolaise L’Is- 
let inc. (J.-Thomas Pelletier), Donald McCre- 
die, AYG Charolais et Jeannine S. Philippe 
(Ferme Abénakis).
Le nouveau bureau de direction est composé 
de : Pierre Ostiguy, président, Christian De 
Ladurantaye, 1er vice-président, Jean-Guy Le- 
may, 2e vice-président, Chantal Raymond, di- 
rectrice-trésorière et Aimé Jacob, Eric Trépa- 
nier, Jean-François Cardin, Alain Bouffard, 
directeurs.
Le 12 février 2000 à 13h, aux Encans de la Fer­
me de Saint-Hyacinthe, aura lieu la Vente de 
taureaux Charolais.

Brigitte Bergeron, secrétaire 
Tél. : 450-469-2775

ASSOCIATION MONTAIS
L’Association des éleveurs Piémontais du Qué­
bec tient à remercier et à féliciter les éleveurs 
qui ont participé aux différentes activités te­
nues en 1999 par la race Piémontais et encou­
rage les éleveurs à continuer de promouvoir 
la race pour l’an 2000.
Si vous désirez des informations sur la race 
Piémontais ou des objets promotionnels, n'hé­
sitez pas à me contacter.

Éric Rousseau, secrétaire 

Tél : 819-758-0875

ASSOCIATION HEREFORD
L'AHQ a tenu son assemblée annuelle le 5 dé­
cembre dernier avec une quarantaine de per­
sonnes présentes. Le tout s’est très bien dé­
roulé.
Une nouvelle année commence et cela amène 
beaucoup de planification pour le bureau de 
direction.
Je vous incite à renouveler votre adhésion et 
j'invite tous les nouveaux éleveurs Hereford à 
se joindre à nous.
Les Juniors sont présentement à la recherche 
de garçons ou filles pour prendre la relève du 
club. M. Julien Lessard a fait sa dernière an­
née en tant que Junior. Si vous avez quel­
qu’un à proposer, SVP contactez-nous, vos 
idées sont les bienvenues.

Chantal Castonguay, secrétaire 
Tél .819-889-2679

ASSOCIATION LIMOUSIN
L’assemblée annuelle de l’Association des Éle­
veurs Limousin du Québec et de la Station Uni­
que de taureaux Limousin se tiendra le same­
di 25 mars 2000 à 13h au Motel 4 Saisons à 
Notre-Dame-du-Bon-Conseil. Nous invitons 
tous nos membres.

Voici les dates d’encan de taureaux : 
Samedi 5 février 2000 à 13h00 

(remis au dimanche si tempête) 
Samedi 1er avril 2000 à 13h00 

(remis au dimanche si tempête) 
Jérôme Poirier, secrétaire 
Tél : 450-799-4073

ASSOCIATION SALERS
Nous félicitons Gérald McGee de Richmond 
pour sa nomination comme représentant du 
Québec à l'Association Salers canadienne et 
pour sa participation à la Royale de Toronto. 
Le 27 novembre 1999, l'Association Salers 
avait un kiosque à la journée bovine de l’Es- 
trie tenue à Fleurimont; de nombreux produc­
teurs venus nous visiter ont démontré un 
grand intérêt pour la race Salers.
Selon l’information reçue par le président de 
l’association, le 5 janvier dernier, la race Sa­
lers devrait réintégrer le Comité conjoint des 
races de boucherie. À suivre...

Nous vous invitons à l’encan de taureaux de 
la race Salers à la Station d’épreuve de Champ­
lain, le 26 février à 13 h.

Jacqueline Pettigrew, secrétaire 
Tél. et fax : 819-389-2129

ASSOCIATION SIMMENTAL
L’Association Simmental du Québec (ASQ) fut 
très active au cours de l’année 1999. Nous re­
mercions et félicitons les éleveurs qui ont par­
ticipé aux activités de la race Simmental : sta­
tions d’épreuves, expositions, ventes  
d'animaux, assemblées, etc.
L’assemblée générale des membres a eu lieu 
le 27 novembre 1999 à Drummondville. Voi­
ci le nouveau conseil d’administration : Gaé­
tan Giroux, président, Jean-Guy Bolduc, vice- 
président, Pierre Mongrain, trésorier, David 
Bellavance, Marc Boisvert et Jacques Saint- 
Pierre, directeurs. Nous tenons à remercier 
chaleureusement de leur contribution au con­
seil, Yves Bourassa et Dany Gagnon qui n’ont 
pas sollicité un nouveau mandat.

Pierre B. Forgues, secrétaire 
Tél. : 450-297-0731

Vente par encan

; EW

ïmlmK
- - mma - -

Plus de 85 taureaux de races 
Charolais, Simmental et Limousin 

seront mis en vente.
Test de semence effectué. 

Transport de créance disponible.

L’encan se tiendra à la 
Ferme Roch Morin & fils 

136 rang 1 sud, Saint-Martin Beauce

Dimanche 20 février 2000 à compter de 12h00 
Opérateur :

Jean Denis Morin 
(418) 382-5678 

(418) 382-5678 télécopieur

Renseignements :
Syndicat des producteurs de bovins de la Beauce

Thérèse Carbonneau, présidente 
(418) 464-4546

Gervais Paquet, secrétaire 
(418) 228-5588
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STATISTIQUES
VEAUX D’EMBOUCHE

Ventes aux encans spécialisés du Québec,
mâles 500-600 Ib, Ag. Canada

= 128

janv. fév. mars avril mai juin juil. août sept. oct. nov. déc.
1998 0c 125 121 129 125 128 • ‘ 124 120 120 123

1999 0c 129 124 138 137 128 * 1 134 138 136 138

* Pas d'encans spécialisés au cours de cette période

BOUVILLONS D'ABATTAGE
Ventes aux enchères par ordinateur du Québec, chargements 

complets de bouvillons «A1-A2» FAB ferme, FPBQ

•5 160

janv. tév. mars avril mai juin juil. août sept. oct. nov. déc.

1998 154 154 153 154 159 158 151 148 144 143 147 148

1999 154 158 159 162 159 158 153 153 152 155 165 172

VACHES DE RÉFORME VEAUX LAITIERS D’ENGRAISSEMENT
Encans publics du Québec, vif, FPBQ et encans 

(carcasse: 45% de rendement)

janv. fév. mars avril mai juin juil. août sept. oct. nov. déc.

1998 vif j 46 48 48 50 52 52 52 51 50 46 44 46

1999 vif 50 49 52 50 54 54 54 54 51 51 50 52

1999 car 111 110 115 111 120 121 120 119 114 113 110 115

124

120
in116 1 
O

111 Et
O
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102 | 
98 I 

93

Encans publics du Québec,
bon mâles de tous poids (B), FPBQ et encans

janv. fév. mars avril mai juin juil. août sept. oct. nov. déc.

1998 126 154 147 134 167 161 148 150 135 141 161 158

1999 157 176 169 165 180 186 181 200 177 186 223 225

* Prix disponibles depuis avril 1997.

VEAUX DE GRAIN
Ventes aux enchères par ordinateur du Québec, prix moyen 

des veaux de grain A2 au Centre du Québec, FPBQ

janv. fév. mars avril mai juin juil. août sept. oct. nov. déc.
1998 -161 157 124 150 136 135 127 145 140 149 152 150

1999 144 138 131 127 127 127 150 167 172 175 195 196

VEAUX DE LAIT LOURDS
Ventes aux abattoirs de la Côte-Est et du Centre-Nord 

des États-Unis, en équivalent $Can, USDA lowa

janv. fév. mars avril mai juin juil. août sept. oct. nov. déc.

1998 272 273 269 271 269 265 266 274 272 276  277 285

1999 296 313 326 311 298 301 304 301 311 319 316 317

BOVINS DU QUÉBEC / FÉVRIER-MARS 2000
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V entes aux encans spécialisés du Q uébec, 
m âles 500-600 Ib , A g. C anada

/V

1995

M oyV an 110

E

B O U V IL L O N S D 'A B A T T A G E
V entes aux enchères par ord inateur du Q uébec, chargem ents 

com plets de bouvillons «A 1-A 2» FA B ferm e, FPB Q

M oyV an 153 143 151 151 158

V A C H E S D E R E FO R M E
E ncans publics du Q uébec, v if, FPB Q et encans 

carcasse: 45%  de rendem ent)

11 111 *11111  ’ * .........................  ................... » ' ■ ' 11 < i > ■ 11 » ■ i .......................il.30 U -L
1995 1996 1997 1998 1999

M oyV an vil 48 41 45 49 52

M oyV an carc. 106 90 100 109 115
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133
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111 

100 

89 

78 

67

V E A U X L A IT IE R S D 'E N G R A ISSE M E N T
E ncans publics du Q uébec,

bon m âles de tous poids (B ), FPB Q et encans

V E A U X  D E G R A IN
V entes aux enchères par ordinateur du Q uébec, prix  m oyen 

des veaux de grain A 2 au C entre du Q uébec, FPB Q

M oyV an 144 130 151 144 154

V E A U X  D E L A IT  L O U R D S
V entes aux abatto irs de la C ôte-E st et du C entre-N ord  

des É tats-U nis, en équivalen t $C an, U SD A low a

Sx-I

1995 1996  1997  1998 1999

265 255 263 272 310

•■/-'trV 'Z
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81 , 3% 71 , 4 %

Solution 

à verser 

IVUIÏIEC

Difference

IU0MEC
Témoins

( i v e r m e c t i n )

L E S  E L E V E U R S  F O N T  C O N F I A N C E

I v o m e c  \

tokition» a verve

T r o u p e a u x  d e  
t y p e  v a c h e - v e a u

P o i d s  m o y e n  à  l a  m i s e  

a u  p â t u r a g e  ( I b )

a verser 

IVOMEC

191,4

Difference

IVOMEC

P o i d s  m o y e n  a u  

s e v r a g e  ( I b )

552,1

G a i n  d e  p o i d s  q u o t i d i e n  

m o y e n :  d e  l a  n a i s s a n c e  

à  l a  m i s e  a u  p â t u r a g e  ( I b )

V o y e z  v o u s - m ê m e s  —  D e s  r é s u l t a t s

s o l i d e s  o b t e n u s  i c i  a u  C a n a d a .

G a i n  d e  p o i d s  q u o t i d i e n  

m o y e n :  d e  l a  n a i s s a n c e  

a u  s e v r a g e  ( I b )

2.30

G a i n  d e  p o i d s  

q u o t i d i e n  m o y e n  ( I b )

P o i d s  t o t a l  

m o y e n  ( I b )

%  d e  t a u r e s  

e n  c h a l e u r

208 taures de remplacement sevrées (A lberta) ont été traitées avec IVOMEC1 ou un organophosphate.

I V O M E C 0 ,  
s y n o n y m e  
d e  r é s u l t a t s !

•  M a î t r i s e  p e r s i s t a n t e  d e s  p o u x ,  d e s  n é m a t o d e s  
e t  d e s  m o u c h e s  d e s  c o r n e s

•  A  c o n t r i b u é ,  l o r s  d ' e s s a i s ,  à  a m é l i o r e r  l e  g a i n  d e  p o i d s *

•  L ’ a n t i p a r a s i t a i r e  l e  p l u s  v e n d u  a u  C a n a d a 1

•  S é c u r i t a i r e  p o u r  v o u s  e t  v o s  b o v i n s 2

•  P r o m e s s e  d e  S a t i s f a c t i o n  T o t a l e  d e  M e r i a l *

S o l u t i o n  à  v e r s e r

9
(ivermectin)

S
p o u r  b o v i n s  

L a  f i a b i l i t é  d e  r é s u l t a t s  é p r o u v é s .

1064 bovins de boucherie et taures dans huit essais (A lberta et Ontario) ont été traités avec 
IVOMEC' ou un organophosphate.

T a u r e s  d e  
r e m p l a c e m e n t

M G R I A L

•Données en dossier. Essais complétés entre 1989 et 1993.‘Pour plus de détails, adressez-vous là où l'on vend la Solution à verser IVOMEC". | c c i ’ l ’ |

1. Basé sur les ventes de 1998 au Canada. 2. Utilisez toujours les produits vétérinaires conformément à leur mode d'emploi. Un dosage complet et précis est recommandé.
Merial Canada Inc. IVOMEC* et le logo tête de bovin sont des marques déposées de Merial Lim itée. ©Copyright 2000. Merial Lim itée. i 14-1449/s pa IVM0-P9-2575-SPA-F


