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Look «tendance», dimensions compactes, intérieur flashy, ces automobiles semblent sorties d'un dessin animé

La Sling Shot, une voiture
qui pourrait lancer la nouvelle
marque de DaimlerChrysler
pour les jeunes.

PHOTO TOYOTA

des années 80. Elles visent d'ailleurs le méme public... désormais en ge d'acheter une voiture.

ERIC LEFRANGOIS
COLLABORATION SPECIALE

elefranc@lapresse.ca

as de doute, l'industrie de I'automobile a les
yeux de Chimene pour les jeunes. Et pas
seulement ceux en age de conduire. Les cons-
tructeurs ratissent encore plus large : ils veulent
faire réver les 8-25 ans ! Qu’importe si la moitié
d’entre eux ne peut encore s’installer derriere
le volant, encore moins s’offrir une voiture neuve.
Les analystes sont formels : dans 20 ans, pres
de la moitié des voitures vendues sur le continent
nord-américain seront achetées par des con-
sommateurs nés entre 1977 et 1994 ! La génération Y —
C’est comme ¢a qu’on la désigne — immatriculera d’ici 2010
un véhicule sur cinq vendus aux Etats-Unis, selon la firme
américaine J.D. Powers. C’est énorme et si ’on préte foi
aux propos d’autres analystes : cette génération aura un impact
supérieur ou du moins équivalent a celle des baby-boomers.
C’est tout dire.

Reste a identifier les désirs de cette cible nouvelle pour
les grands constructeurs. La génération McDonald’s, rap,
chaussures de sport et PlayStation, aux modes changeantes
et aux envies incertaines, demeure un épais mystere pour
les responsables de la mise en marché automobile, plus habitués
a séduire une clientele d’age mir. Alors ils lancent de nouveaux
concepts, comme autant de signaux envoyés a cette insaisissable
jeunesse.

Les constructeurs américains tatonnent, les Européens
aussi. Par contre les Japonais, eux, vont de I’avant. Honda
nous a présenté I’année derniere I’Element — un cube apprété
a la sauce Sud-Ouest — et Toyota, de son coté, est allé encore
plus loin en créant une nouvelle marque réservée aux jeunes
Américains : Scion (descendant en anglais). Une idée qui
pourrait tres bien faire des petits. Honda, dit-on,
songe également fonder une marque spécifique.
DaimlerChrysler aussi, si I’on préte foi a son président et
chef de la direction, Dieter Zetsche. Une décision sera prise
d’ici la fin de la présente année.

Qui a dit que seuls les baby-boomers comptaient ?

PHOTO TOYOTA

Si ¢a existait, on l'aurait... mais ca existe ! Voici la Scion Xb Widebody, vendue par Toyota aux Etats-Unis. Malheureusement pour ceux
qu'une voiture du genre intéresse, le constructeur japonais n’a pas l'intention, pour le moment du moins, de commercialiser au Canada ce » Notre dossier a lire en page 19
bolide destiné aux nouveaux conducteurs.
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s. Aucun comptant inifial requis aux offres de o Mazda MPV ef de la Mazda B3000. Offres soumises  I'approbation de Crédit Mazda Canada i

ou échange équivalent et premier versement mensuel exigés. Aucun dépdt de sé

.

INFORMEZ-VOUS AU SUJET DU PROGRAMME MAZDA POUR LES DIPLOMES.

"L'offre aux particuliers de «aucun paiement avant 90 jours» s'applique au financement a I'achat de foutes les Mazda 2004 et 2005 neuves et débute  la date de livraison du véhicule d I'acheteur. Le nombre de mensualités choisi par le client n'est pas réduit mais reporté de 3 mois. Aucun intérét pendant les premiers 60 jours. Aprés cette période, le montant du capital ainsi que les intéréts devront ére payés en fonction du terme prévu au contrat. "Financement d I'achat aux particuliers de 0% jusqu'a 60 mois sur les Mazda MPV ef camionnettes de série B 2004 neuves et de 0% jusqu'a 48 mois sur les Mazda6 Familiale Sport 2004 neuves. Financement consenti par I'entremise de la Bangue Scotia. Sur approbation du crédit. Autres taux et termes de financement disponibles. *Taux de location personnalisée Mazda: offres portant uniquement sur la location au détail

des Mazda MPV GX 2004 (modele UAXZ74AA00), des Mazda Tribute GX 2005 (modéle WSXD55AA00), des camionneftes Mazda B3000 SX 2004 (modéle XCXB54AAQ0) et des Mazdat Familiale Sport 2004 (modéle G6SZ54AA00) neufs. Comptant ini

3247401A

*Indice de sécurité le plus élevé accords a lo MPY 2004 par lo NHTSA des E-U,, d la fois pour le conducteur et les passagers,lors de tests d‘impact frontal, lotéral et arriére. *Rapports de I'AIAMC 1987-2003. " La Presse, octobre 2002. 2Richard Russell, Halifux Chronicle-Herald. Les modéles llustrés peuvent différer et sont utilsés d ftre indicatif seulement. Certains équipements llusirés peuvent étre offerts en aption ou de série sur d‘autres modales. Les stocks peuvent varier selon les concessionnaires. Les concessionnires peuvent lover d prix inférieur. Voir un concessionnaire parficipant pou les détail. Aucune combingison d'offres possible. Offres d'une durée imitée & compter du 11 aot 2004,

AUCUN PAIEMENT AVANT

90 JOURS

au financement a |"achat?

Modle GT GFX illustré

Indice de sécurité le plus élevé MAZDA MPV 2004

lors d'impacts * N
LOUEZ A PARTIR DE OBTENEZ
par mois, pour 60 mois* o de financement & I'achat
Transport et préparation inclus o jusqu’a 60 mois ™
$ Comptant initial
Dépét de sécurité

MAZDA TRIBUTE 2005

LOUEZ A PARTIR DE

par mois, pour 48 mois*
Transport et préparation inclus
Comptant initial de 995 %
$ Dépbdt de sécurité Premiére pluce
«Match du mois »

opposant cinq utilitaires sport.
Eric LeFrancois, La Presse Modsle GS-GT illustre

MAZDA B3000 DUAL SPORT 2004

LOUEZ A PARTIR DE
par mois, pour 48 mois* 7 o de financement & I'achat
Transport et préparation inclus o jusqu’a 60 mois '
$ Comptant initial
Dépét de sécurité
Camionnette importée Modéle B4000 SE Cab Plu ilustre

la plus vendue au pays depuis 17 ans. * Y.

[MEZ0E & FAMILIALE SPORT 2004

LOUEZ A PARTIR DE OBTENEZ

par mois, pour 48 mois* 4 o de financement & I'achat
Transport et préparation inclus jusqu'a 48 mois '
Comptant initial de 2395 $ o

O$ Dépdt de sécurité

«L'espace de rangement d'un utilitaire-sport
avec fout le plaisir de la conduite automobile»?

(5]
——E

Modéle GS-V6 GFX illustré

NOTRE ENGAGEMENT VOUS CERTIFIE QUE VOTRE NOUVELLE MAZDA EST INSPECTEE, RECOIT DES PROTEGE-TAPIS ET UN PLEIN D'ESSENCE A LA LIVRAISON.
-~
PRET G##0ITIE LERDERSHIP HALOR

vous sur notre

A ROULER gsms“rnuu ROUTIERE 24 HEURES MAZDR

enseignez-vous sur le programme d’assistance routiére Mazda, offert gratui avec toute lle Mazda.

www.mazda.ca

3247406

LOCATIONM PROGRAMME

P GATDA HRIDR POLR Vous trouverez heaucoup pPIUS chez vos concessionnaires Mazda du Québec.

LES DIPLOMES
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LAUTO

Le jour de mes 65 ans

Une marque dédiée aux jeunes, je n'ai rien contre a la
condition que l'industrie de I'automobile songe aussi a créer
une marque spécifique pour moi, le jour ou je serai vieux. I
lui reste 25 ans, quatre mois et 25 jours pour linventer.
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ERIC LEFRANCOIS

CHRONIQUE
COLLABORATION SPECIALE
elefranc@lapresse.ca

est bien connu, I'industrie

de l’‘automobile cherche

continuellement le bon fi-

lon, le segment qui fera
sourire les actionnaires, battre le
coeur des consommateurs.

Cette semaine, notre dossier abor-
de l'un de ces filons en devenir, celui
de la génération Y qui regroupe tous
les jeunes nés entre 1977 et 1994.
Une génération a laquelle je n’appar-
tiens pas. Je suis trop vieux pour
m’immiscer dans la génération X. En
fait c’est dans la catégorie des baby-
boomers que les lologues de la mise
en marché m’ont classé.

Pourtant, je ne partage pas leurs
gotts. La vague passéiste ne m’émeut
guere (Thunderbird, New Beetle,
SSR, etc.) et mon portefeuille n’est
pas assez garni pour considérer
I'achat d'une seconde automobile,
pour retrouver une jeunesse que je
n’ai toujours pas perdue malgré quel-
ques cheveux blancs...

Je n’ai rien contre les produits que
I'industrie automobile concocte pour
la jeune génération a condition qu’el-
le n’oublie pas le jour ou j'encaisserai
mon premier cheque de pension, s’il
reste encore des fonds, s’entend.

Ce jour-la, qu’est-ce que l'industrie
compte bien m’offrir? A les enten-
dre, rien, trop préoccupée qu’elle est
a abaisser ’age moyen de ses clients,
a les fidéliser. Méme si mon pouvoir
d’achat sera supérieur, reste que le
jour ou jaurai atteint cet age, mon
concessionnaire se demandera cha-
que fois si ma prochaine automobile
ne sera pas ma dernicere. Il en serait
convaincu, juste a voir les mégots de
cigarettes dans mon cendrier.

What's in it for me? Si I'on préte foi
au Faith Popcorn de I'industrie auto-

mobile, la voiture de mes vieux jours
aura une surface vitrée plus imposan-
te et des portieres plus grandes (sans
doute pour m’éviter d’avoir a retirer
mon chapeau) et dont I'angle d’ou-
verture sera accru pour me faire ou-
blier que je n’ai plus l'agilité de mes
20 ans.

Sans doute vais-je encore souhaiter
avoir une position de conduite suré-
levée pour me sécuriser, me donner
quelques milliemes de secondes sup-
plémentaires pour compenser mes ré-
flexes qui somnolent. Cependant, je
le souhaite, I'industrie de I’automobi-
le aura trouvé une autre solution que
les marchepieds pour m’aider a grim-
per a bord de mon véhicule. Je pour-
rais chuter.

En lieu et place, je souhaite que la
portiere s’ouvre d’elle-méme et que
le baquet vienne me cueillir a I'exté-
rieur ! Ce serait génial, non ? Et tant
qu’a y étre, pourquoi ne pas prévoir
un dispositif similaire, une sorte de
plateforme hydraulique, pour ne pas
avoir a me pencher pour sortir du
coffre mon sac de golf (qui sait, a 65
ans, peut-étre vais-je m’y mettre ?).

A lintérieur, les principales com-
mandes seront surdimensionnées et
clairement identifiées pour m’éviter
de porter mes verres a double foyer.
Le bloc d’instrumentation sera réduit
a sa plus simple expression pour ne
pas distraire ma conduite. Les rétro-
viseurs seront montés sur les ailes
avant pour que je ne risque pas un
torticolis.

Aussi, cela m’incitera a ne jamais
quitter la route des yeux. La radio
syntonisera d’elle-méme les chaines
ou je pourrai écouter les Séguin, Pi-
ché et autres artistes de mes jeunes
années.

Pour faciliter ma circulation san-
guine, mon siege (celui de ma
«vieille » aussi) comportera une
fonction « massage » pour arriver
frais et dispos chaque fois que je ren-
drai visite a mes petits-enfants...

A trop vouloir chercher le filon qui
fera tinter encore et encore son tiroir-
caisse, l'industrie de l’automobile
s’est souvent égarée. Pour preuve, il y
a 50 ans, Dodge créa La Femme, une
automobile peinte en rose pour sé-
duire Madame... Non, mais !

PHOTO FOURNIE PAR DODGE

Il y a 50 ans, Dodge créa La Femme. Une berline peinte en rose avec des accessoires qui feraient aujourd’hui rager
(avec raison) la féministe la moins engagée. Deux ans aprés sa commercialisation, elle fut retirée du catalogue.

PHOTO FOURNIE PAR HONDA

...Cinquante ans plus tard, les constructeurs s'intéressent aux jeunes (et a leurs dollars). Toutes les excentricités sont
permises, y compris celle de loger un immense téléviseur dans la malle arriére. Les jeunes auraient-ils la nostalgie des

cinés-parc ?

LES TOUTES NOUVELLES VOLVO S40 ET V50 SONT ARRIVEES

ALLEZ, AMUSEZ-VOUS.

AVEC LEUR DESIGN AVANT-GARDISTE A LINTERIEUR COMME A LEXTERIEUR, UN MOTEUR TURBO DE 218 CH ET LA TRACTION INTEGRALE OFFERTS EN OPTION, ET LEUR
TOUTE NOUVELLE ATTITUDE, LA S40 ET LA V50 2005 SE DISTINGUENT DE TOUS NOS PRECEDENTS MODELES. SIMPLEMENT PARCE QUE NOUS LES AVONS CONGUES
POUR UNE TOUTE NOUVELLE GENERATION DE CONDUCTEURS DE VOLVO, EN LES EQUIPANT MEME D'UN SYSTEME AUDIO ULTRA-SOPHISTIQUE DOLBY PRO LOGIC" I+
DE 445 WATTS AVEC 13 HAUT-PARLEURS. MAIS NE VOUS LAISSEZ PAS TROMPER PAR LEUR NOUVELLE ALLURE : CE SONT QUAND MEME D’AUTHENTIQUES VOLVO.
LES TOUTES NOUVELLES VOLVO S40 ET V50 2005 SONT LANCEES. VISITEZ LE SITE WWW.LANOUVELLEVOLVOS40.COM.

BIEN EQUIPEE A PARTIR DE

318°

/MOIS, PENDANT 48 MOIS

LA TOUTE NOUVELLE

2005

VOLVO V50

BIEN EQUIPEE A PARTIR DE

378°

/MOIS, PENDANT 48 MOIS

LA TOUTE NOUVELLE

2005

VOLVO s40

VOLVO
pour la vie

JOHN SCOTTI AUTO LTEE
4315, boul. Métropolitain Est
Saint-Léonard (514) 725-9394
www.johnscottivolvo.com

AUTOMOBILES CHICOINE INC.
855, rue Johnson, Saint-Hyacinthe
(450) 771-2305
www.volvochicoine.com

FRANKE VOLVO

180, rue Principale
Sainte-Agathe (819) 326-4775
www.frankevolvo.com

VOLVO DE BROSSARD
9405, boul. Taschereau
Brossard (450) 659-6688
www.volvobrossard.net

VOLVO POINTE-CLAIRE
15, Auto Plaza, Pointe-Claire
(514) 630-3666
www.volvo-pointeclaire.com

UPTOWN VOLVO
4900, rue Paré, Montréal
(514) 737-6666
www.uptown-volvo.com

VOLVO LAVAL

2350, boul. Chomedey
Laval (450) 682-3336
www.volvodelaval.com

* Le PDSF d'une S40 2.4i/V50 2.4i 2005 commence a 29 995 $/31 495 $. Promotion d'une durée limitée offerte aux clients admissibles seulement par les concessionnaires Volvo participants et les Services financiers d’Automobiles Volvo du Canada, sur approbation du crédit. Exemple de crédit-bail pour une S40
2.4i/V50 2.4i 2005 (incluant les frais de transport et de livraison de 1 275 $) : 377,81 $/377,94 $ par mois, bail de 48 mois, acompte de 2 500 $/3 400 $. Total des mensualités : 18 134,88 $/18 141,12 $. Valeur de rachat en fin de bail : 14 817,60 $/15 537,60 $. Les mensualités peuvent varier selon les
équipements optionnels choisis. Premiére mensualité et dépot de garantie remboursable de 450 $/450 $ dus a la signature du bail. Allocation de 20 000 km par an (0,08 $ par km supplémentaire). Taux d'intérét annuel : 4,8 %/4,8 %. Taxes, immatriculation, assurance, inscription au RDPRM et frais d'administration en

Volvo du Canada Ltée. Pensez a toujours boucler votre ceinture de sécurité.

3211038A

sus. Le concessionnaire peut vendre/louer & un prix inférieur. L'offre prend fin le 31 aodit 2004. Certaines conditions s'appliquent. tDolby et Pro Logic sont la propriété de Dolby Laboratories. © 2004 Automobiles Volvo du Canada Ltée. « Volvo pour la vie » est une marque déposée utilisée sous licence par Automobiles

3211040
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Un crédit dimpéts pour encourager
lachat d'autos hybrides?

LE QUOTIDIEN

ALMA — Le député péquiste de Lac-
Saint-Jean demande a Québec d’ac-
corder un crédit d’impots aux pro-
priétaires de véhicule a faible con-
sommation de carburant.

Porte-parole officiel de 'opposition
en matiere d’Environnement, Sté-
phan Tremblay rédige actuellement
un document destiné au ministre des
Finances, Yves Séguin, lui deman-
dant de prévoir, dans son prochain
budget, une mesure qui inciterait les
Québécois a opter pour les automo-

biles de type hybride ou qui consom-
ment moins de cinq litres d’essence
aux 100 kilometres.

« Selon les études que jai consul-
tées, on peut prévoir que d’ici a une
cinquantaine d’années, nous aurons
épuisé les réserves de pétrole. C’est
donc dire que mes enfants et moi vi-
vrons I’époque ou il n’y aura plus de
pétrole et c’est pourquoi je considere
primordial d’encourager une nouvel-
le facon de faire. Le véhicule hybride
représente, d’apres moi, la voiture de
I’avenir », insiste-t-il.

Stéphan Tremblay préche d’ailleurs

par I'exemple. Il possede une Honda
Civic hybride, dotée d'un moteur a
essence de 1,3 litre assisté par un mo-
teur électrique et deux piles.

Comme le moteur a essence de I’hy-
bride s’arréte completement
lorsqu’elle est immobile, Stéphan
Tremblay croit que des villes comme
Montréal et Québec bénéficieraient
grandement de leur émergence,
compte tenu du smog qui les recou-
vre a l’occasion.

1l se dit maintenant persuadé qu’au
meéme titre que I"Ontario, la Colom-
bie-Britannique et Ifle-du-Prince-

Edouard, le Québec doit emprunter
la voie écologique en matiere d’auto-
mobiles. Selon le député, 1’Ontario
offre présentement un crédit de
1000 $ au nouvel acquéreur d'un vé-
hicule a faible consommation d’es-
sence, alors que I’fle-du-Prince-
Edouard a voté des crédits de 3000 $.
Ancien député bloquiste a la Cham-
bre des communes, Stéphan Trem-
blay s’était fait remarquer a Ottawa,
en 1998, en sortant du Parlement
avec son siege, pour protester contre
I'impuissance politique a réduire
I’écart entre riches et pauvres.

La Golf CL

A partir de 1 5 9 $ par mois*

Location 48 mois

A ce prix-la, préparez-vous a sprinter.

A vos marques, préts... Mieux vaut connaitre un bon départ si vous voulez
mettre la main sur une Golf, car elles pourraient s’envoler a une vitesse
record. En plus de ses performances enviables, la Golf vous offre quatre
coussins gonflablest e des freins a disque aux quatre roues avec ABS e un
systéme audio & huit haut-parleurs e systéme antidémarrage ¢ une garantie
limitée pare-chocs & pare-chocs de quatre ans ou 80 000 kilomeétres' et une
garantie limitée de cing ans ou 100 000 kilométres' sur le groupe motopropulseur.

Bonne course.

. La Golf GL
A partir de 189 $ par mois*
Location 48 mois

. La Golf GLS
A partir de 229 $ par mois”
Location 48 mois

Etes-vous fait / \
pour Volkswqgen?w‘\ V4

1888 ROULE VW | vw.ca

3242536

Remise de 750 $ pour

9

et universitaires. Certaines conditions s’appliquent.

*Les offres s’appliquent respectivement aux Golf CL, GL et GLS 2004, de base, 5 vitesses, neuves, en stock. Photo & titre indicatif seulement. Frais de transport inclus. Frais de préparation de 250 $ en sus. Pour la Golf CL : acompte de 2 706 $ et dép6t
de sécurité remboursable de 210 $. Pour la Golf GL : acompte de 2 833 §$ et dépét de sécurité remboursable de 240 $. Pour la Golf GLS : acompte de 2 670 $ et dépét de sécurité remboursable de 280 $. Dans tous les cas, taxes, immatriculation,
assurances, droifs sur les pneus neufs, frais d’inscription au Registre des droits personnels et réels mobiliers (jusqu’a 46 $), frais administratifs du concessionnaire (le cas échéant) et frais de 12 ¢ du kilomeétre aprés 80 000 km en sus. Sujet &

3242529A

- Rapidité

Il suffit d’'une minute
pour devenir
client a vie.

- Fiabilité - Equité

514-342-2211

WWW.wawanesa.

com

I'approbation de crédit de Volkswagen Finance, une division de Crédit VW Canada Inc. Offres en vigueur & partir du 5 juillet 2004. Ces offres sont d’une durée limitée et peuvent étre retirées en tout temps sans préavis. Chez les concessionnaires
Volkswagen participants du Québec seulement. Quantité limitée. Les stocks peuvent varier d'un concessionnaire & I'autre et un échange entre concessionnaires peut donc étre requis. Le concessionnaire peut louer & prix moindre. Ne s’appliquent
qu'aux locations faites & des particuliers. fles coussins gonflables agissent uniquement comme systéme de retenue supplémentaire et ne se déploieront pas lors de tous les accidents. Bouclez toujours votre ceinture de sécurité. Les enfants doivent
toujours prendre place & I'arriére et étre maintenus par un systéme de retenue adapté & leur taille et & leur age. 'Selon la premiére éventualité. Tous les détails sur vw.ca et chez votre concessionnaire.

Les VUS
de Ford plus

susceptibles
au capotage

REUTERS

WASHINGTON — Les véhicules utili-
taires sport (VUS) de Ford, dont cer-
taines livrées des populaires modeles
Explorer et Moutaineer, sont parmi
les véhicules qui courent le plus
grand risque de capotage, selon I’Ad-
ministration américaine de la sécurité
routiere (NHTSA) qui a rendu pu-
blics cette semaine les résultats de ses
tests routiers.

L’Explorer Sport Trac a deux roues
motrices a obtenu les pires résultats
en ce qui a trait a la propension au
capotage de tous les véhicules 2004
testés par l'agence gouvernementale
américaine, voitures, VUS et camions
compris. En fait, six versions du Ford
Explorer et du Mercury Mountaineer
occupent les six derniers rangs dans
le classement des VUS établi par la
NHTSA. Les VUS sont d’ailleurs les
véhicules qui ont le plus tendance a
capoter.

Les experts en sécurité routiere sou-
tiennent depuis longtemps que, lors
d'un accident ot un seul véhicule est
impliqué, les VUS capotent beaucoup
plus souvent que les autres types de
véhicules. Les constructeurs améri-
cains estimaient par contre que la co-
te de sécurité a cinq étoiles du gou-
vernement américain était trop vague
et incomplete pour bien mesurer le
risque de capotage associé¢ aux VUS.

Pour la premicere fois cette année,
dongc, la NHTSA a calculé mathémati-
quement le risque de capotage a par-
tir d’essais routiers au cours desquels
les véhicules étaient appelés a négo-
cier des virages tres serrés. Ce risque
est exprimé en pourcentage.

La plupart des voitures ont mieux
fait que les VUS. Ainsi, le véhicule
qui a obtenu la meilleure cote est la
version quatre porte de la Mazda RX-
8, avec un risque de capotage d’a pei-
ne 8 %, contrairement a 35 % pour
I'Explorer Sport Trac a deux roues
motrices, selon les calculs la NHTSA.

En réponse a la diffusion de ces ré-
sultats, Ford a maintenu, lundi der-
nier, que ses propres tests montrent
que I’Explorer est aussi sécuritaire,
sinon plus que les véhicules de la
concurrence. « Nous étudions les ré-
sultats de la NHTSA et essayons de
comprendre pourquoi l’agence les a
obtenus. Nous croyons que l'évalua-
tion de la NHTSA a une certaine va-
leur, mais nous ne croyons pas qu’il
s’agit d'un bon indicateur de risque
pour les véhicules qui roulent sur les
vraies routes », a déclaré le porte-pa-
role de Ford, Kristen Kinley.

Les capotages surviennent assez ra-
rement lors d’un accident de la route,
mais environ le quart des 43 000 dé-
ces sur les routes américaines l’an
dernier leur sont attribuables. Par ail-
leurs, un VUS était impliqué dans
pres de 40 % des accidents mortels
en 2003 aux Etats-Unis. Pendant la
meéme période, 2700 personnes ont
perdu la vie dans un VUS apres qu’il
eut capoté, en hausse de 10 %, éva-
lue la NHTSA.

EN ROULANT

Recours collectif
contre Honda

Une requéte en recours collectif vi-
sant Honda Canada a été déposée par
un cabinet d’avocats au nom de per-
sonnes du Québec qui ont déja pos-
sédé, loué, ou qui possedent toujours
un modele Civic des années 1998 et
1999 de couleur bleue/mauve. Le re-
quérant, Mario Del Guidice, prétend
quun défaut de fabrication fait en
sorte que la peinture de ces véhicules
s’écaille prématurément. D’apres les
avocats qui le représentent, les pro-
priétaires de ces voitures ont du les
faire repeindre ou en ont vu le prix
de revente diminuer en raison du dé-
faut. Honda Canada attribuerait le
probleme a 1'usure normale.
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Nouvelles sous-compactes JFINNE
Ford et Honda en 2006 Sl

ALAIN MCKENNA
COLLABORATION SPECIALE

Les sociétés automobiles Ford et
Honda ont laissé entendre ces der-
niers jours qu’elles voulaient lancer
deux nouvelles sous-compactes des
2006 au Canada. Face a la popula-
rité grandissante pour ce type de
voiture, les deux rivaux n’ont pas
donné de détails sur le modele
qu’ils souhaitent construire, mais,
dans les deux cas, on affirme qu’il
s’agit de produits inspirés de mo-
deles déja vendus ailleurs.

Du c6té de Honda, la déclaration
officielle émise par la direction va
comme suit: « Nous allons intro-
duire un nouveau modele d’entrée
de gamme plus petit que la Civic
des 2006 afin d’attirer une clientele
de jeunes acheteurs. »

A Voccasion d’une conférence a
Tokyo a la mi-juillet, le vice-prési-
dent de Honda Canada, Jim Miller,
a précisé a la presse que la sous-
compacte Fit (aussi nommée Jazz
en Europe) pourrait étre le modele
commercialisé au Canada, mais que
la décision finale n’avait pas encore
été prise.

Ford Fiesta ou Fusion ?

Pour sa part, Ford refuse de divul-
guer quoi que ce soit au sujet de sa
future sous-compacte canadienne.
Le président de Ford du Canada,
Alain Batty, a néanmoins dit a La
Presse que le modele qui sera lancé
au pays en 2006 sera « basé sur un
véhicule Ford existant déja ».

Ford offre déja la Fiesta et la Fu-
sion en Europe. La premiere est la
plus abordable, avec un prix d’en-
viron 11 000 euros (17 750 $), soit
pres de 2000 euros de moins que la
seconde.

Pour ajouter a la confusion, Ford
du Canada vient tout juste d’an-
noncer que sa nouvelle berline in-
termédiaire, jusqu’ici appelée Futu-
ra, sera finalement nommée
Fusion. Elle aussi sera mise en
vente en 2006.

Le marché des voitures d’entrée
de gamme représente 40 % des
ventes d’automobiles neuves au
Canada.

PRECISION

Dans le classement des 19 voitures
offertes a moins de 20 000 $ publié
en page 7 du cahier L’Auto de la se-
maine derniere, nous avons oubli¢ de
publier les notes attribuées a la Toyo-
ta Echo.

La sous-compacte, que notre colla-
borateur Benoit Charette qualifiait de
grande gagnante, aux coOtés de la
Mazda 3, a obtenu les notes suivan-
tes: 12,5/20 pour la performance,
15/25 pour la conception et 4/5 en ce
qui a trait a la valeur de revente;
pour un grand total de 31,5/50.

A titre comparatif, la meilleure note
(36/50) avait été attribuée a la Mazda
3, et la pire (23,5/50), a la Chevrolet
Aveo.

D’ailleurs, certains lecteurs nous ont
écrit pour nous dire qu’ils n’avaient
compté que 18 voitures dans notre
classement. Or, la Chevrolet Aveo et
la Suzuki Swift+ étant identiques,
nous avions décidé de les traiter en-
semble. Voila pourquoi nous n’avons
publié que 18 photos.

Merci pour vos commentaires.

L’
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LA PRESSE

La nouvelle Focus 2005

L’'une des 10 meilleures voitures selon Car and Driver
de 2000 a 2004

LA FOCUS ZX5 SES 2005

Moteur Duratec 20 de 2 L a DACT développant 136 chevaux PARFAITE M ATTR | S E

Jantes de 16 po a 5 rayons, en alliage
Commandes audio auxiliaires sur colonne de direction DES VI RAG ES
Radio AM/FM stéréo avec lecteur laser | M M E N S E

Climatisation 8 commande manuelle PLAISI R DE CON DUIRE

249°

pour une location de 48 mois

Mise de fonds
ZX5SES:2 395 $
ZXW SE : 1995 $

+ L’ensemble édition hiver plus, unique sur
le marché

Antipatinage a toutes les vitesses

Freins antiblocage aux 4 roues

Rétroviseurs chauffants a réglage électrique

Sieges avant chauffants

LA FOCUS ZXW SE 2005

Moteur Duratec 20 de 2 L a DACT développant 136 chevaux
Radio AM/FM stéréo avec lecteur laser

Climatisation a commande manuelle

Entrée sans clé a télécommande

Essuie-glace/lave-glace arriére

Glaces en verre solaire teinté

Verrouillage des portes a commande électrique

Siege conducteur réglable en hauteur

3244939A

G2

3240609

Bien pensé

ford.ca

Photos a titre indicatif seulement. *Depot de sécurité (Focus ZX5 et ZXW : 300 $), mise de fonds (ZX5 SES : 2 395 $, ZXW SE : 1 995 $) et premiére mensualité exigés a la livraison. Des frais de 0,08 $ du kilométre aprés 80 000 kilométres et d’autres conditions
]BFMFOHES ms““ Ces offres s’appli a des particuliers sur approbation de crédit de Crédit Ford. Immatriculation, assurances, taxes et frais d'inscription au Registre des droits personnels et réels mobiliers en sus. Les mensualités annoncées incluent une remise
““ \8\‘* taxable du constructeur de 1 000 $. Les taxes sont calculées sur le plein prix de Iocatlon avant la déduction de la remise. Frais de transport inclus. Ces offres ne peuvent étre jumelées a aucune autre offre en vigueur, & I'exception de la remise aux diplomés pour
laquelle certaines conditions s’appliquent. Ces offres d’une durée limitée s’appli aux véhi neufs en stock et peuvent étre annulées en tout temps sans préavis. Votre conseiller Ford peut louer ou vendre moins cher. Voyez votre conseiller Ford
pour obtenir tous les détails.

Modeéles Evénement été
encore offerts. BMW

Série 7 Le plaisir

Ne les laissez pas vous passer sous le nez. Elles partent vite! wwwbmuwmontreal.ca de conduire:*

X5
Z4

Montréal

BMW Canbec

4090, rue Jean-Talon Ouest
(514) 731-7871
www.bmwcanbec.com

Banlieue Ouest

Automobiles Jalbert

16710, autoroute Transcanadienne
Kirkland

(514) 695-6662

(514) 343-3413
wwwi.jalbert-auto.qc.ca

BMW Laval

2450, boul. Chomedey
(450) 682-1212

(514) 990-2269
www.bmwlaval.com

Rive-Sud
Park Avenue BMW
Nouvelle adresse

Pour un temps limité, nous payons les deux premiers mois de location*. 8400, bt Taacharest Obest

*Un montant équivalent aux deux premiéres mensualités jusqu'a un maximum de 2 500$ taxes incluses sera remis lors de la livraison. Cette offre est applicable sur des locations de 36 mois pour les modéles 2004 excluant la Série Brossard (450) 445-4555

5 etles modéles X3, M3 et M5. Les taux de location sont ceux offerts par Services Financiers BMW sur approbation de crédit uniquement. Le montant exigé a la signature du contrat inclut le dépdt requis, les frais de transport et de Montréal (514) 875-4415

préparation, un dépbt de sécurité, 'enregistrement d’une hypothéque mobiliere ainsi que la premiére mensualité. Les frais d’administration du concessionnaire sont facturés selon le concessionnaire et s'ajoutent aux sommes dues www.parkavenuebmw.com

a la signature du contrat. Le colt de F'enregistrement du véhicule, les frais d'immatriculation, les options, 'assurance, les taxes applicables sur le dép6t et sur les mensualités sont en sus. La mensualité varie selon le montant

emprunté et le dépdt/la valeur de la reprise. Le kilométrage annuel alloué varie selon le modeéle du véhicule. Des frais peuvent étre exigés pour usure excessive. Offre sujette a disponibilité. 3243508

3243597A




VENTE

DE GARAGE...
ON RENOVE!

FAUT FAIRE
DE LA PLACE

VOUS PROPOSE EN AOUT
sa solution ECHO « logique »...

ECHO HATCHBACK 2004 =i

LESSENGE
VOUS COUTE
CHER!

LA CHAMPIONNE
DE LECONOMIE
5,2 L/100 KM
SUR LA ROUTE

Comptant de 359 $
Location 60 mois 24 000 km/an
Transport et préparation inclus

1* versement
gratuit en location
0 dépot de sécurité

Au choix

RABAIS
DIPLOMES
DE 500.00 §

PROGRAMME
TOYOTA

ECHO SEDAN 2004

Comptant de 1 584 $
Location 60 mois, 24 000 km/an
Transport et préparation inclus

diP[oMes

/

® LES

CHAMPIONNES
DE L’ECONOMIE D'ESSENCE

Cotes de consommation
1/100 km mi/gal.
L Ville/route
Manuelle 6,7/5,2 42/54
Automatique 7,1/5,5 40/51

CAMRY 2004

Livraison

- s g=

immeédiate

* Bail 48 mois, 24 000 km par an,

10 ¢ du km excédentaire. Acompte de 4 266 $.

Sujet a I'approbation du crédit de Toyota Crédit
Canada inc. Taxes en sus. Photo peut différer.

EQUIVALENT
DE 2 VERSEMENTS
A LACHAT

2 PREMIERS VERSEMENTS GRATUITS!
0° DEPOT DE SECURITE

transport et préparation inclus

/48 mois

SIENNA 2004

/48 mois

Livraison
immédiate

* Bail 48 mois, 24 000 km par an,

15 ¢ du km excédentaire. Acompte de 2 981 $
Sujet a I'approbation du crédit Toyota inc.

Taxes en sus. Photo peut différer.

TOUS LES VEHICULES COMPRENNENT :

e L'assistance routiere
e Un plein réservoir d'essence
e Des tapis protecteurs

3247054
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Méme en situation de dérapage, regarder la o1 on veut aller (et non la o1 va le véhicule) est essentiel.

C‘ONDU|TE AUTOMORBILE
A bas les idées recues!

ALAIN MCKENNA
COLLABORATION SPECIALE

La conduite automobile est une activité qu’on
prend trop souvent a la légere. Pourtant, le
comportement du conducteur est souvent en
cause dans les accidents de la route. Les cours
de conduite avancée qu’offrent plusieurs com-
pagnies d’automobiles sont la pour corriger les
mauvaises habitudes et les croyances farfelues
qui menent certains automobilistes a agir de fa-
con imprudente au volant.

Le meilleur exemple ? Pomper les freins. « Je
n’en reviens pas encore quand jentends des
jeunes dire que leur prof de conduite recom-
mande de pomper les freins en cas d'urgence »,
s’exclame Pierre Savoy, instructeur en chef pour
le programme de conduite avancée de BMW.

Offert en trois niveaux, le programme du
constructeur allemand met a mal bien des idées
recues sur le comportement d'un véhicule et sur
ses technologies.

Voici donc quelques conseils de base pour
adopter une fagcon de conduire plus sécuritaire.

Le volant

Les plus vieux se souviennent du temps ou les
volants avaient un diametre égal a la distance
entre les deux extrémités latérales d"un journal
ouvert. Avec I’évolution du design, le volant est
maintenant plus compact, mais conduire avec le
poignet déposé négligemment sur le volant
n’est pas plus prudent aujourd’hui qu’aupara-
vant. Les rayons supérieurs du volant de nos
jours sont généralement concus comme repere
pour les pouces. Si l'on place les pouces au-
dessus des rayons, on obtient une position de
conduite idéale pour les mains. Pour tourner le
volant, il suffit de tirer vers le bas d'une main,
un geste plus précis que de pousser vers le haut
avec l'autre main.

Les rétroviseurs

Les trois rétroviseurs qui équipent tout véhi-
cule sont congus de facon a se compléter. Pour-
quoi, alors, les diriger tous trois vers le méme
point ? En ajustant le rétroviseur central pour y
voir la route derriere nous et les rétroviseurs la-
téraux pour y voir les voies adjacentes, on aug-

mente la visibilité arriere et on réduit généreu-
sement 1’angle mort. D"un seul coup d’oeil dans
le rétroviseur latéral, on peut voir si ’autre voie
est libre et la vision périphérique se charge du
méme coup de I’angle mort.

Les freins

La technologie en maticre de freinage a beau-
coup évolué depuis 20 ans. Contrairement a
I’accélérateur ou au volant, la pédale de frein ne
doit plus étre utilisée de la méme facon qu’a
I'époque. Que votre véhicule soit équipé d'un
systeme antiblocage ou non, sachez qu’il n’y a
pas pire freinage que le pompage de la pédale
de frein, si ce n’est de carrément l’écraser et de
perdre toute adhérence aux quatre roues. Pour
faire fonctionner les freins sans ABS, il faudrait
que le pied agisse un peu de la méme facon
que le systeme antiblocage, soit en freinant le
plus possible tout en modulant la pression afin
d’éviter que les roues bloquent.

Les yeux

La conduite automobile est une activité haute-
ment visuelle. L’élément le plus important d'un
cours de conduite avancée consiste a convaincre
les automobilistes de I'importance de bien re-
garder la ou on désire diriger sa voiture.
« Pourquoi, s’il y a un poteau de téléphone aux
60 metres, y’a-t-il autant de voitures qui les
frappent ? demande Pierre Savoy avec humour.
C’est parce que le conducteur a les yeux rivés
sur le poteau ! » En cas d'urgence, « regardez la
solution, pas le probleme », résume l'instruc-
teur en chef de BMW.

Le repose-pied

Accessoire congu pour le confort, le repose-
pied ? Nenni! répondront les pilotes profes-
sionnels. Servant de point d’appui au méme ti-
tre que le dossier, le repose-pied permet de
mieux moduler la pression exercée par l'autre
pied. Dans une position de conduite optimale,
le conducteur appuie ses épaules sur le dossier
pour utiliser le volant sans trop étirer les bras,
et pose le pied gauche sur le repose-pied avec
assez de flexion au genou.

C’est simple, non ? Alors pourquoi y a-t-il en-
core autant d’accidents bétes sur nos routes ?

ACURA EL 2004

3,8 Yoiri Cscnar

Beau taux pour en prdflter'

Location a partir de

$ Incluant:
parmois M moteur VTEC™
48 mois m climatisation automatique

m chaine stéréo AM/FM/CD

Comptant | Paiement

26985%
12985

a 6 haut-parleurs
248 $* m roues en alliage

278%*

0$ 308 $*

Transport et préparation inclus

»

m systeme de freins
antiblocage (ABS)
avec répartition électronique
du freinage (EBD)

m et tellement plus...

W

ACURA

www.acura.ca

Aucun dépot de sécurité « Allocation de 96 000 km

ACURA DE LAVAL ACURA PLUS GALERIES ACURA ACURA GABRIEL LUCIANI ACURA ACURA BROSSARD
2500, boul. Chomedey 255, boul. de la Seigneurie 7100, boul. Métropolitain E. 4648, boul. Saint-Jean 4040, rue Jean-Talon O. 9100, boul. Taschereau O.
Laval Blainville Anjou Dollard-des-Ormeaux Montréal Brossard

(450) 682-4050
www.acuralaval.com

(450) 435-4455
www.acuraplusAcom

(514) 354-8811
www.galeriesacura.com

(514) 696-7777
www.gabriel.ca/acura

(514) 340-1344
www.lucianiacura.com

(450) 659-1616
www.acurabrossard.com

*Offres de location-bail d'une durée limitée, par l'entremise de Honda Canada Finance Inc. S.A.C. seulement. Tarifs mensuels de location-bail d'une durée de
48 mois établis pour |'Acura EL (modéle ES3564E) 2004 neuve. Un acompte de 2 698 $ vous donne un versement mensuel de 248 $ et un total des paiements
de 14 602 $. Un acompte de 1298 $ vous donne un versement mensuel de 278 $ et un total des paiements de 14 642 $. L'option 0 $ comptant vous donne
un versement mensuel de 308 $ et un total des palements de 14 784 $.Taux de location annuel de 3,8 %. Un premier versement est requis et un acompte
pourrait étre exigé. Allocation de 24 000 km par année (frais de 0,12 $ par kilomeétre supplémentaire). Transport et préparation inclus, frais d'inscription au
registre des droits personnels et réels mobiliers, taxes, immatriculation, assurance et frais d’administration en sus. A la fin du bail, vous pouvez retourner le
véhicule au concessionnaire ou l'acheter pour une valeur résiduelle prédéterminée. Le prix de location des concessionnaires peut étre inférieur. Offre de
financement a l'achat d'une durée limitée, par l'entremise de Honda Canada Finance Inc. Financement a l'achat de 3,8 % pour ['Acura EL (modéle ES3564E)
2004 neuve. SA.C., périodes de 24 a 60 mois offertes. Par exemple, 20 000 $ a 3,8 %. Paiements mensuels de 449,79 $, pendant 48 mois. Colit
d’emprunt de 1 589,92 $. Total des paiements de 21 589,92 $. Un acompte pourrait étre exigé. Transport et préparation (900 $), frais d'inscription au registre
des droits personnels et réels mobiliers, taxes, immatriculation, assurance et frais d’administration en sus. Le prix de vente des concessionnaires peut étre
inférieur. Garantie Acura limitée de 5 ans/100 000 km. Les deux premiers services d'entretien sont compris. Le modéle offert peut différer de la photographie
(EL Premium avec l'ensemble Aero représentée). Voyez votre concessionnaire pour plus de détails. Du 1¢" au 31 aodt 2004.

L’engagement d’un achat sans tracas
120 boul. Desjardins Est, Sainte-Thérése

(450) 435-3685

blainvilletoyota@videotron.net

3245843A
3245851




C’EST L'TEMPS MAINTENANT!
CHEZ MITSUBISHI

U% PENDANT 48 MOIS~

Mitsubishi Lancer ES 2004
A partir de 15 998 $, PDSM*
AVEC
¢ \oteur 2 L e Phares a extinction automatique
e Chaine stéréo 140 W, lecteur de disque ® Tuyau
d’échappement en inox ® Direction a crémaillere assistée

MEILLEUR CHOIX DE L'INSURANCE INSTITUTE
FOR HIGHWAY SAFETY LORS DE TESTS D’IMPACT't

U% PENDANT 48 MOIS~

‘Mitsubishi Galant DE 2004
A partir de 23 498 $, PDSM*

AVEC
e Moteur MIVEC de 2,4 L e Chaine stéréo de 140 W,
lecteur de disque ® Coussins gonflables AV éolués
» Teléverrouillage # Climatisation

« ...LA NOUVELLE GALANT ...Y A DE QUOI S’EMBALLER! »

CanadianAutoPress.com™

0% PENDANT 48 MOIS~

Mitsubishi Endeavor LS 2RM 2004
A partir de 33 998 $, PDSM*
AVEC
* Moteur V6 de 3,8 L e Boite de vitesses Sportronic
* Antipatinage e Freins antiblocage ® Roues en alliage
de 17 po e Chaine steréo 140 W, lecteur de disque

« ...SUREMENT L'UN DES VUS LES PLUS MANIABLES
QUE J’AIE JAMAIS ESSAYE. »

Canadian Auto PressS

ON FAIT D'LA PLACE !

ACHETEZ MAINTENANT UNE MITSUBISHI AU MEILLEUR PRIX POSSIBLE.
CAR QUAND Y EN AURA PLUS, Y EN AURA PLUS!

MITSUBISHI
MOTORS

mitsubishicars.ca réveillez vos sens 1888 57.MITSU

3246766A . " _
Renseignez-vous auprés de votre concessionnaire Mitsubishi au sujet du Programme Avantage Education.® 2l
Albi Mitsubishi Boucherville Mitsubishi Gabriel Mitsubishi Trois-Riviéres Mitsubishi
3601, rue Blériot 1541, rue Ampére 4550, boul. Saint-Jean 3095, boul. Saint-Jean
Mascouche Longueuil Montréal Trois-Riviéres
4504741111 450.449.3344 514.695.7777 819.377.3301
Boisvert Mitsubishi Cité Mitsubishi Laval Mitsubishi Valleyfield Mitsubishi
416, boul. Labelle 8665, boul. Décarie 650, boul. Saint-Martin est 373, chemin Larocque
Blainville Montréal Laval Valleyfield
450.419.4929 514.735.3700 450.629.6262 450.373.6444

*Tous les prixsont les PDSM des modéles de base. =Financement & I'achatde 0 % offert par le biais de Primus Automotive Financial Services Canada pour tous les modéles 2004, et pour des termes allant jusqu'a 48 mois. Aucun comptant requis, 48 mensualités de 416,67 $ pour une somme de 20 000$ financée au taux de 0 %. Le coltd’empruntestde 0 $ et/ obligation totale de 20000
$. Les mensualités varieront en fonction du montant finance et des termes de I'emprunt. Tous les clients ne se qualifieront pas. Cette offre ne peut &tre jumelée & aucune autre offre spéciale. Des rabais ou d'autres offres incitatives sont possibles lorsque les clients optent pour une offre d'achaten argent comptant. En choisissant 'offre de financement & I'achat proposée, il est possible
que les clients renoncenta d'autres rabais et offres incitatives, ce qui pourrait avoir pour effet un tauxd'intérét plus élevé. */=Les concessionnaires peuventvendre moins cher. Les offres sont faites sous réserve d’approbation de crédit. Quel que soit le programme, le client devra signer un contratet prendre livraison d’un véhicule en stock chez un concessionnaire d'ici le 31 aoiit 2004 au
plus tard. Le client assume les frais habituellementexigibles a la signature tels que immatriculation, assurances, droits sur les nouveaux pneus, taxes etautres droits, inspection, transport, publication dans le RDPRM (au Québec), carburant, frais de livraison (925 pour Lancer/Galant/Eclipse, 1025 $ pour Outlander/Endeavor/Montero) et tous autres frais de préparation ou de livraison
supplémentaires. Les conditions faites par les concessionnaires etla disponibilité des véhicules peuventvarier. Les offres peuvent étre annulées ou amendses en tout temps. Offres s'appliquantuniguementauxclients au détail au Canada, saufceux de la C.-B. Voir un concessionnaire participant pour les détails. # Doit avoir obtenu un dipldme collégial au cours des deux derniéres années ou
étre étudiantinscritdans une université canadienne reconnue et prévoir recevoir un dipléme dans les prochains 12 mois, ou étudiantinscrit aun programme de maitrise.ou de doctorat au Canada, ou infirmier(ére) ayant au cours des deux derniéres années terminé un cours lui permettant de travailler au Canada ou aux Etats- Unis en tantqu'infirmier(ére) auxiliaire ou breveté(e). Devra fournir
une preuve telle une demande de graduation ou une lettre duregistraire attestant de sonintention d'obtenir son dipléme dans 'année qui suit. Détails chez les concessionnaires participants. 1indice de I'Insurance Institute for Highway Safety pour l'ensemble des tests de collisions frontales. *Ecriten aolt 2003 par CanadianAutoPress.com. §Ecriten janvier 2003 pour Canadian Auto Press.
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Je mappelle Bond, Laurie Bond

ALAIN RAYMOND

RETROVISEUR

COLLABORATION SPECIALE

Lawrence (Laurie) Bond construit sa
premlere voiturette en 1949. A cette
époque, au lendemain de la Deuxie-
me Guerre mondiale, la Grande-Bre-
tagne adopte des mesures fiscales gé-
néreuses pour favoriser la production
de moyens de transport bon marché
et qui consomment peu afin de
mieux gérer la pénurie de nombreu-
ses matieres premieres, notamment
de l’acier et du pétrole.

C’est ce qui explique la prolifération
d’engins aussi bizarres que rudimen-
taires, souvent a trois roues, animés
par de minuscules moteurs de moto
et dotés d'une carrosserie en fibre de
verre. Parmi ces « voitures », les plus
connues sont les Morgan, les Reliant
et les Bond.

En 1949, donc, Laurie Bond s’asso-
cie avec Sharp Commercials, une en-
treprise spécialisée dans la réfection
de camions militaires et leur transfor-
mation en véhicules civils. La Bond
Minicar Mark A, animée par un mo-
teur Villiers de 122 cc a deux temps,
est un biplace plutét moche, habillé
d’'une carrosserie en aluminium et
d’'une direction a cables agissant sur
la seule roue avant non freinée, ses
deux roues arriere étant démunies de
suspension. Malgré cette fiche techni-
que aujourd’hui risible, la premiere
Bond remporte un succes immédiat,
principalement grace a sa faible con-
sommation (environ 100 milles au
gallon).

Au fil des ans, les Bond Minicar se
succedent, passant de la Mark A a la
Mark G de 1962, date a laquelle la
Grande-Bretagne décide de mettre fin
aux avantages fiscaux consentis aux
fameux tricycles d’apres-guerre.

Rappelons aussi que c’est en 1959
que nait "Austin Mini qui révolu-
tionne le monde de la petite voiture
économique, portant au passage un
dur coup aux modestes voiturettes.
C’est alors que Bond doit, pour survi-
vre, passer a autre chose et ce, méme
si ses modeles a trois roues conti-
nuent de trouver preneurs, la dernie-
re de la dynastie étant la Bond Bug,
produite entre 1970 et 1974.

En mai 1963, Bond Cars Limited
lance une « vraie » voiture, a quatre
roues cette fois, la Bond Equipe GT.
A Tlinstar de la plupart des petits
constructeurs qui s’approvisionnent
Ia ou ils le peuvent, Bond s’entend
avec Triumph qui lui fournit de nom-
breux éléments pour élaborer I'Equi-
pe GT.

Le chassis, le pare-brise et les portes
proviennent de la Triumph Herald,
tandis que le moteur de 1,1 litre est
emprunté a la Spitfire et le tableau de
bord a la Triumph Vitesse. Quant a la
carrosserie, Bond a de nouveau re-
cours a un matériau qu’il maitrise
bien : la fibre de verre.

Un an plus tard, encouragé par le
succes de sa GT, Bond dévoile la
GTA4S. Bénéficiant d'une garde au toit
plus généreuse a l'arriere, la nouvelle
venue conserve la méme mécanique
mais compte a présent quatre vraies
places.

En 1967, Triumph lance un beau six
cylindres de 2 litres développant 95
chevaux. Bond en profite pour faire
évoluer I’Equipe qui devient ainsi la
2-Litre GT MKk. 2. Faisant d’une pier-
re deux coups, Bond dévoile aussi un
beau petit roadster équipé de la mé-
me mécanique, la Bond 2-Litre Con-
vertible.

Ce sont précisément ces deux voitu-
res que nous avons découvertes a
Chatham, lors de I’exposition organi-
sée pour féter le 25« ht »e« ns » an-
niversaire de RM Classic Cars, céle-
bre maison de restauration et de
vente aux encheres de voitures de
collection. Richard et Sherryl Ditt-
man, de Windsor, en Ontario, sont
les sympathiques propriétaires d’'une
Bond Equipe 2-Litre 1968 et d’une
Bond Equipe 2-Litre Convertible
1969.

« Les deux seules Bond en état de
marche en Amérique du Nord, expli-
que ficrement Richard Dittman. J'ai
sauvé le coupé de la déchiqueteuse et
je I'ai ramenée chez moi dans un état
de décomposition avancée. Nous
avons travaillé fort pour la restaurer,
mais avant de commencer le travail,
il a fallu nous documenter sur ces
voitures pratiquement inconnues
chez nous. Un seul lot de Bond fut li-
vré au Canada. C’était en juillet 1969,
chez Midland Motor Sales, situé a
I’époque au 1934, rue Ste-Catherine
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PHOTO ALAIN RAYMOND, COLLABORATION SPECIALE

Les soeurs Bond, deux rares exemplaires des voitures de cette marque anglaise aujourd’hui disparue.

Ouest a Montréal ! » Magnifique-
ment restaurées et brillant de tous
leurs feux dans leur robe rouge sang,
les deux Bond présentent une fiche
technique intéressante. Outre le six
cylindres de 2 litres (106 chevaux),
notons la présence de la boite ma-
nuelle a quatre rapports avec vitesse
surmultipliée sur les troisieme et
quatrieme rapports (ce qui équivaut a
six rapports), de la suspension entie-
rement indépendante aux quatre
roues, des freins a disque a l’avant et
de la direction a crémaillere, des so-
lutions techniques courantes de nos
jours mais plutét « exotiques » a la
fin des années 60, quand dominaient
les essieux rigides, les freins a tam-
bour et les antiques directions a vis et
galet.

Quant a la rareté des Bond au Cana-
da, « elle est sans doute causée par le
caractere artisanal du constructeur et
de ses capacités de production rédui-
tes ainsi que par un prix de détail re-
lativement élevé a I’époque, soit pres
de 3500$%, tandis quune Triumph
GT6 valait 2900 $, nous informe Ri-
chard Dittman. Et c’est peut-étre
pourquoi I’on compte le roi du Népal
parmi les rares acheteurs d’une
Bond... »

de la Bond Equipe 2-Litre 1968

Empattement/Longueur / Largeur (cm) : 232 /421/156

Poids : 965 kg

Moteur : 6 cyl.en ligne, 2 litres, 106 ch a 5300 tr/min,
116 Ib-pi @ 3000 tr/min

Transmission : propulsion, boite manuelle 4 vitesses
+ 2 surmultipliées

Freins avant / arriére : disques / tambours

Pneus avant etarriere:1.55x 13

Vitesse de pointe: 160 km/h

0a100 km/h : 11,5 secondes

Production : Coupé (1967-70) — 500 exemplaires
Roadster (1969-1970) — 389 exemplaires

Prix 1969 : 3495%

Valeur (2004 — en Grande-Bretagne) : environ 80005

DANS LE RETROVISEUR _

La méme année :

> Pierre Elliott Trudeau devient
premier ministre, succédant a
Lester B. Pearson.

> Au Québec, déces de
Daniel Johnson (pére).
Jean-Jacques Bertrand
|ui succede.

René Lévesque fonde le
Parti québécois.

> En France, les étudiants prennent
les rues d'assaut, lors des
événements de Mai 68.

> Printemps de Prague: les forces
russes et du pacte de Varsovie
envahissent la Tchécoslovaquie
pour écraser les forces libérales.

> Aux Etats-Unis, assassinats
successifs de Martin Luther King Jr.
et du sénateur Robert F. Kennedy,
tandis que la guerre du Vietnam
fait rage (offensive duTet et
massacre de civils a My Lai).

CAMRY 2004

279 $°

/48 mois

26 au choix
Livraison immédiate

SIENNA 2004

349 $°1I

/48 mois

33 au choix
Livraison immédiate

2 PREMIERS
VERSEMENTS GRATUITS
0 $ DEPOT
DE SECURITE

* Bail 48 mois, 24 000 km par an, 10 ¢ du km excédentaire. Acompte de 4 266 $. Sujet & I'approbation du crédit de Toyota

Crédit Canada inc.Taxes en sus. Photo peut différer.

@ TOYOTA

1920, Ste-Catherine Ouest
514.937.7777

3248288

TRANSPORT ET
PREPARATION INCLUS

* Bail 48 mois, 24 000 km par an, 15 ¢ du km excédentaire. Acompte de 2 981 $. Sujet & I'approbation du crédit Toyota inc.
Taxes en sus. Photo peut différer.

@ TOYOTA

G Les Toyota on connait ¢a !

3333, ch. Cote-de-Liesse
514.748.7777

SERVICE
DE VALET

(coin St-Marc)
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JOHN COOPER WORKS MINI

Du muscle sous le capot

ALAIN MC KENNA

VERSION SPORT

COLLABORATION SPECIALE

Il fallait s’y attendre, l’arrivée de la
nouvelle Mini a engendré une au-
tre génération de modeles dérivés.
Et c’est le fils de John Cooper, un
nom associé a la Mini de I’époque,
qui a développé l’ensemble méca-
nique pour stimuler le petit bolide.
Un projet que Cooper fils avait lan-
cé des 2001, avant méme que la
Mini ne soit de retour sur le mar-
ché...

Désormais disponible, I’ensemble
performance de John Cooper
Works (c’est le nom de la boite ou
fiston travaille, vous aurez com-
pris) n’est pas quun simple coup
de marketing. On y a mis toute la
gomme : plus haut taux de com-
pression, gestion électronique du

moteur modifiée, compresseur plus
puissant et systeme d’échappement
révisé.

Avouez qu’on est loin du simple
bas de caisse avec roues surdimen-
sionnées et barres stabilisatrices
plus robustes ! D’ailleurs, aucune
modification n’a été apportée a la
suspension, au freinage ou a la di-
rection.

De l’extérieur, seules les roues en
alliage de 18 pouces distinguent
une Mini John Cooper Works
(JCW pour les intimes) d’'une Coo-
per S. De l'intérieur, c’est tout autre
chose... car non seulement a-t-on
droit a des si¢ges a caractere plus
sportif (du genre a signaler a
I’avance qu’on va avoir droit a un
tour de manege), mais des l’allu-
mage, on sent la différence.

Pour 2005, a la suite de I'introduc-
tion, entre autres, de la Mini décapo-
table, on a cru bon de hausser la
puissance de la Cooper S de 163 a

168 chevaux. La JCW, elle, génere
200 chevaux et un couple amélioré
de 177 livre-pied, soit un gain de
10 % qui se ressent tres rapidement.

Si vous patientez d’ailleurs jusqu’a
I'automne, vous pourrez aussi mettre
la main sur un ensemble JCW enco-
re plus puissant. On parle d’a peu
pres 210 chevaux. Evidemment, le
prix sera lui aussi gonflé.

Accélération améliorée

On vous l’a sans doute déja men-
tionné, la petite sportive se comporte
de fagon similaire a un kart, en rai-
son d'un seuil de gravité tres bas,
mais aussi a cause de la position des
roues, situées aux quatre extrémités
de la carrosserie. La Cooper S, dong,
se manipule facilement. Et en renfor-
cant l’accélération et le freinage,
JCW nous permet vraiment de nous
amuser.

Grace au gain en puissance de l’en-
semble, les accélérations sont évi-

demment plus rapides et on arrive
méme a faire déraper le train avant
lors d’'un départ arrété (bien sr, il
d’abord faut désactiver le systeme
d’aide a la traction). Voila qui est
inédit...

Coté pratique, ce muscle ajouté
procure des dépassements plus éner-
giques, tandis que les freins a disque
avec antiblocage vous arrétent rapi-
dement. Ce systeme antiblocage est
d’ailleurs I"'un des plus sophistiqués,
opérant un resserrement ou un rela-
chement des pistons jusqu’a 20 fois
par seconde. Dans des conditions
d’urgence, cela permet de diriger la
voiture hors de danger plus aisé-
ment.

A Tinverse, la puissance du com-
presseur permet de reprendre le con-
trole rapidement de la voiture.

Coté tenue de route, I’analogie du
kart tient toujours, car la suspension
de la Cooper S n’offre pas beaucoup
plus de confort quune paire d’es-

sieux rigides arrimés directement au
chassis ! A proscrire dans les ruelles
montréalaises, donc.

Groupe optionnel

Contrairement a la concurrence,
BMW/Mini n’a pas cru bon de créer
un modele a tirage limité ou une
édition séparée avec cet ensemble de
pieces de performance, préférant
I'offrir en option.

L’ensemble John Cooper Works est
donc installé par les techniciens de
la concession ou vous ferez ’achat
d’'une Mini. Cela vous permet de
choisir les accessoires que vous dési-
rez dans le catalogue de la voiture
tout en profitant de la puissance ac-
crue de la JCW.

Chose certaine, a 200 chevaux, la
Mini John Cooper Works s’éloigne
largement du courant nostalgique,
car une Austin Mini des années 60
n’avait qu'une puissance d’environ
74 chevaux !

VOUS EVITER D’ALLER
VOIR NOS CONCURRENTS,
'EST CA AUSSI

2005 ECHO HATCHBACK CE 2005 ECHO BERLINE

PAR MOIS/LOCATION 60 MOIS® A LACHAT PAR MOIS/LOCATION 60 MOIS® A LACHAT
$ TRANSPORT ET PREPARATION INCLUS A PARTIR DE $ TRANSPORT ET PREPARATION INCLUS A PARTIR DE

COMPTANT DE 1195 * COMPTANT DE 2368 *
OPTION 0$ COMPTANT 12 995$ OPTION 0$ COMPTANT 14 080$
EGALEMENT DISPONIBLE EGALEMENT DISPONIBLE

PRIX , ) .

m MEILLEUR VEHICULE ECONERGETIQUE VILLE: 6,7 L/100 km*
.~ DANS LA CATEGORIE SOUS-COMPACTE ROUTE: 5,21/100 km'

@ TOYOTA

SERVICES FINANCIERS X

3245117A

’ECONOMIE D’ENERGIE.

ACCES @ TOYOTA Une expérience d’achat tellement plus sympa.

Votre nouvelle Toyota part toujours avec le plein d’essence, I'assistance routiére et des tapis protecteurs. Votre concessionnaire www.acces.toyota.ca

Programmes de location au détail et de financement a I'achat de Toyota Canada inc. Sur approbation de crédit par Toyota Services Financiers. ¢ Offres de location au détail valables sur les modeles Echo
Hatchback CE 2005 (JT123M AA) et Echo berline 2005 (BT123M AA) neufs en stock. Premiére mensualité de 0 $ sur tous les modéles Echo 2005 neufs en stock, pour des termes de location de 60
mois. Dans I'éventualité qu'un client désire avoir un terme de location moindre que 60 mois, un rabais représentant le colit d’'une mensualité basée sur un terme de 60 mois sera accordé (taxes incluses).
Offre de 0$ dépdt de sécurité sur tous les modeles Echo 2005 neufs en stock & la location. Franchise annuelle de 24 000 km. Frais de 7 ¢ du kilometre excédentaire. Immatriculation et assurances en sus. Le montant total exigé avant
le début de la période de location est de 1 197,45 $, taxes incluses, pour I'Echo Hatchback CE 2005 (JT123M AA) et de 2315,73 $, taxes incluses, pour I'Echo berline 2005 (BT123M AA). * PDSF pour les modéles Echo Hatchback
CE 2005 (JT123M AA) et Echo berline 2005 (BT123M AA) neufs en stock. L'immatriculation, les frais de transport, la préparation, les frais d’administration, I'assurance et les taxes sont en sus. Composez le 1 888 Toyota-8 ou visitez
www.acces.toyota.ca. T Cotes de consommation (ville/route) basées sur I'lannée-modele 2005 pour une transmission manuelle pour le moteur indiqué. Le concessionnaire peut vendre a prix moindre. Photos a titre indicatif seulement.
Les offres se terminent le 31 ao(it 2004 et sont établies par les concessionnaires Accés Toyota pour les concessionnaires participants de la grande région de Montréal. Détails chez votre concessionnaire Toyota participant.

C A\
roron NG
un coup de cceur sans fin

1" MENSUALITE®
DEPOT DE SECURITE® |
LOCATION 60 MOIS

0




10 L'AUTO

LAPRESSE MONTREAL LUNDI

16 AOUT 2004

LAUTO

Les angles sont moins vifs, mais les codes esthétiques de la signature Cadillac sont évidents.

CADILLAC STS

PHOTO ERIC LEFRANGOIS, COLLABORATION SPECIALE

Cette fois, est-ce la bonne ?

Incapable de concrétiser les réves et les ambitions de son constructeur, la Seville bat en retraite.
Trop lourde et trop encombrante, elle devait nous faire oublier quelle était une traction dans un
créneau ou la propulsion est la norme. Cadillac 'a compris et braque ses projecteurs sur la STS

dont les caractéristiques techniques singent enfin celles des concurrents.

ERIC LEFRANCOIS

BANC D’ESSAI
COLLABORATION SPECIALE
elefranc@lapresse.ca

Des le premier coup d’oeil, on s’en
rend compte, la STS reprend les co-
des esthétiques des plus récentes
créations de la marque américaine
avec ses phares montés a la verticale
et sa calandre gaufrée.

Sous sa robe aux arrétes moins vi-
ves, la STS masque la plateforme
Sigma (moteur avant, roues arriere
motrices) qui, jusqu’ici, trouvait refu-
ge sous les carrosseries des CTS et

SRX. De cette derniere, elle reprend
méme le rouage intégral (quatre
roues motrices), lequel sera unique-
ment offert, pour la premiere année,
avec le moteur V8.

Par rapport au modele qu’elle rem-
place, la STS est plus courte, mais re-
pose sur un empattement plus long
de quelque 100 mm. Ce tour de pas-
se-passe a été rendu possible en ré-
duisant les porte-a-faux avant et ar-
riecre. Arriere surtout, puisque le
volume du coffre n’est plus ce qu’il
était. Et pour nous compliquer encore
davantage la tache, l'ouverture est
particulierement étroite.

Si l'on préte foi aux chiffres avancés
par le constructeur, le volume inté-
rieur a, par contre, progressé. Des
gains partout a l’avant, mais seule-
ment deux millimetres de plus pour
nos jambes et nos épaules a l'arriere
et — ouille! — 48 mm de moins
pour nos hanches. Avec la grosse

bosse (le tunnel de transmission, si
vous préférez) qui divise I’habitacle,
difficile d’inviter une troisieme per-
sonne a larriere.

Deux c’est mieux, et surtout plus
confortable, méme si on ne sait trop
ou caser nos doigts de pied (la quin-
caillerie logée sous les sieges prend
toute la place) et que nos genoux flir-
tent avec nos oreilles a cause du
coussin ancré trop bas. A l'avant, rien
a redire. Les baquets sont moelleux
et offrent un bon support, et la colon-
ne de direction accepte de se déplacer
en hauteur et en profondeur.

Contrairement a la CTS, le plastique
de certaines pieces parait plus chic.
C’est bien, du moins considérant le
prix demandé pour cette STS qui,
une fois équipée de tous les accessoi-
res disponibles, soulagera son ache-
teur de plus de 80 000 $. La concur-
rence colte aussi sinon plus cher.

Le tableau de bord, rehaussé d’ap-

plique de bois (du faux, mais la res-
semblance est troublante) ou de chro-
me selon la livrée retenue, integre un
bloc d’instrumentation complet et fa-
cile a consulter.

Les principales commandes logent
dans l’environnement du conducteur
et se révelent faciles a utiliser. En re-
vanche, I’écran tactile logé au centre
de la console est plus difficile a ap-
privoiser.

Beaucoup de menus et de sous-me-
nus avant d’arriver a l’essentiel. On
regrettera aussi cet accoudoir central
qui géne le mouvement de va-et-
vient nécessaire pour sélectionner
manuellement les rapports de la boi-
te semi-automatique.

Si la tranchée supplémentaire avait
été faite a gauche et non a droite du
levier, la manoeuvre n’en aurait été
que plus agréable.

Enfin, on s’inquie¢te de 1’absence de
clef pour démarrer le moteur. Elle a
été remplacée par un bouton-pous-
soir, comme sur la XLR. Est-ce bien
prudent ?

Les frais de ce reportage ont été payés
par Cadillac.

FICHE TECHNIQUE

Moteur : V8 DACT 4,6 L - 32 soupapes

Puissance : 320 ch.a 6400 tr/mn

Couple : 315 li.- pi.a 4590 tr/mn

Transmission de série : automatique
(cing rapports)

Mode : propulsion

Poids : 1779 kg

Rapport poids / puissance : 5,55

Accélération 0-100 km/h : 6,4 secondes

Consommation moyenne : 12,3 litres/100 km

Capacité du réservoir / essence
recommandée : 66,2 litres / super

Diamétre de braquage : 11,5 métres

Direction : crémaillere

Freins avant / arriére : disque/disque

Pneus avant/ arriére : 235/50R17

&

i ,..“ PP
et

> LA E320 CDI TURBO DIESEL 2005. De 0 a 100 km/h en 7 secondes seulement. Une consommation qui fait réver
(jusqu’a 1129 km par plein de carburant) et un taux d’émission considérablement plus faible. Son puissant moteur turbo
six cylindres a la fine pointe de la technologie - doté de I'injection de carburant électronique directe —a été congu avec
un soin particulierement méticuleux. N’est-ce pas la un autre exemple de notre soif incessante en matiere d’innovations
technologiques ? Venez vite faire un essai d’endurance ou visitez www.mercedes-benz.ca. Mercedes-Benz. N’attendez plus.

TR T T

Mercedes-Benz

Montréal

3245770A

(514) 735-3581

Automobiles Silver Star Inc.
7800, Boul. Décarie, Montréal

West Island

Mercedes-Benz West Island
4525, Boul. St-Jean, Dollard-des-Ormeaux
(514) 620-5900

Mercedes-Benz Laval
3131, Autoroute 440 Ouest, Laval
(450) 681-2500

Laval

Rive-Sud

Mercedes-Benz Rive-Sud
4844, Boul. Taschereau, Greenfield Park

(450) 672-2720

© Mercedes-Benz Canada Inc., Toronto, Ontario, 2004.
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Plus puissante et plus é&conomique

ERICLEFRANCOIS
COLLABORATION SPECIALE

A tout seigneur, tout honneur, in-
téressons-nous en premier lieu au
coeur méme de cette berline de
luxe : le moteur V8 Northstar qui
génere désormais 320 chevaux.
Une hausse appréciable qui, mal-
heureusement, est en partie anni-
hilée par le gain de poids de la
nouvelle voiture, laquelle prese
pres de 2000 kg.

Qu’a cela ne tienne, le rapport
poids-puissance demeure plus
avantageux. Notons néanmoins
que le V6 de 3,6 litres (255 che-
vaux), qui équipe le modele
d’entrée de gamme, représentera
pres de 60 % des ventes, croient
les responsables de la marque,

Cela dit, sur la route, la STS sur-
prend agréablement. Les mouve-
ments de caisse sont parfaitement
maitrisés et le train avant fait
preuve de ténacité dans les en-
chainements de lacets. Bien sfr,
en poussant un peu, un « zeste »
de sous-virage apparait, mais rien
d’inquiétant. La direction précise
permet de découper les virages
avec assurance.

La douceur constitue également
I’'une des grandes qualités de cet-
te voiture. Cela tient tout d’abord
au silence de marche, a la boite
automatique qui enfile ses cinq
rapports dans un fondu enchainé
tres délicat et, surtout, a la quali-
té de ses éléments suspenseurs.

A l’évidence, la STS profite plei-
nement du dispositif Magnetic
Ride qui l’équipe en option. Ce
systeme adapte automatiquement
et instantanément le niveau de
fermeté des amortisseurs aux
conditions de la route. Ainsi, le
comportement routier de la STS
est caractérisé par une faible prise
de roulis et une motricité prati-
quement jamais en défaut sur un
sol sec (le contrdle de stabilité
électronique et l’antipatinage li-
vrés de série veillent au grain).

Bref, la STS brille par sa tenue

PHOTO FOURNIE PAR GENERAL MOTORS

Le volume intérieur progresse, mais surtout a I'avant. A l'arriére, on se sent toujours un peu coincé.

de route et son homogénéité. En
revanche, les nids-de-poule asse-
chent fortement les suspensions
qui réagissent alors assez dure-
ment, comme sur une bonne ber-
line européenne. De plus, en dé-
pit de son format plus compact, le
diametre de braquage de la STS
équivaut a celui d’un gros utili-
taire. La direction est aussi affec-
tée, en position centrale surtout,

d’un flou agacant. Sur le plan du
freinage, la STS fait un magistral
bond en avant. La pédale est faci-
le a moduler et les étriers em-
brassent les plaquettes sans les
faire rougir.

Certains diront que la barre
n’était pas tres haute, mais reste
que la STS surclasse la Seville
dans pratiquement tous les do-
maines. Plus puissante, plus éco-

nomique, plus silencieuse et sur-
tout plus dynamique, cette
nouvelle venue souffre cependant
de ses places arriere un peu justes
et de son coffre qui affiche com-
plet en treés peu de temps.

Reste a souhaiter qu’elle sera
fiable et que sa valeur de revente
(toujours inconnue) sera, cette
fois, comparable a celle de ses
concurrentes.

A RETENIR

Marque : Cadillac

Modeéle : STS

Prix du modéle de base : 58 7505 (V6)
2687255 (V8)

Modéle essayé: V8

Codt moyen des frais de transport
et de préparation : 10505

Lieu d’assemblage : Ftats-Unis
(Lansing au Michigan)

Garantie de base : 48 mois / 80 000 km

C02sur une base annuelle : nd

Valeur résiduelle au terme de 48 mois : nd

Cote de sécurité en cas d'impact
(Conducteur / passager) : non testée

Site Internet : www.gmcanada.com

Dans les concessions : Dans quelques
semaines

Concurrentes : BMW Série 5, Lexus GS,
Mercedes Classe E

ON AIME

> Le soucis apporté aux détails

> Le duo moteur et transmission

> La disponibilité d'un rouage a quatre
roues motrices

ON AIME MOINS

> La dépendance a la technologie

> Direction légére au centre

> Acces et volume du coffre

Apparemment, méme notre offre est incomparable.

~

d’un essai comparatif de sept différentes berlines sport de luxe'. Ainsi, la G35 se retrouve dans leur «liste

des 10 meilleures»* pour la deuxiéme année consécutive. Encensée et louée comme elle I’est, pourquoi

loueriez-vous autre chose?

Infiniti de Brossard

9005, boul. Taschereau
Brossard (Québec)

(450) 445-5799

Infiniti Laval

305, boul. Saint-Martin Est
Laval (Québec)
(514) 382-8550

Car and Driver a tellement aimé la berline G35 qu’elle lui a décerné la premiére position lors

INFINITI

Infiniti.ca

G35 BERLINE 2004

pour 36 mois inclut : 24 000 km alloués annuellement © frais de transport

339'.

et de préparation ¢ aucun dépét de sécurité

Meridien Infiniti

4000, rue Jean-Talon Ouest
Montréal (Québec)
(514) 731-7977

Spinelli Infiniti

345, boul. Brunswick
Pointe-Claire (Québec)
(514) 697-5222

3244981

*OFFRE DE TAUX DE FINANCEMENT A LA LOCATION OU A L’ACHAT D’UNE DUREE LIMITEE pour les termes jusqu’a 36 mois valable pour la berline G35 2004 & propulsion arriére (modéle De luxe - AAOO G4TG74) et uniquement auprés des Services financiers Infiniti. E

lités de 339 $ pour une location de 36 mois a

ple de location :

un taux de location de 3,5 %, sujette a lapprobation de crédit. Comptant de 9 200 $ ou échange équivalent et premiére mensualité requis a la livraison. Aucun dépdt de sécurité. Total des frais de location : 21 404 $, comprenant les frais de transport et de préparation (1 250 $). 72 000 km alloués, kilométrage additionnel 4 0,15 $ du km

(0,10 $ du km si une entente est conclue au début de la location). Des offres ne requérant aucune mise de fonds initiale sont aussi disponibles. Taxes, immatriculation, assurance, obligations sur pneus neufs, frais d'enregistrement RDPRM en sus. Un acompte peut étre exigé. Voyez votre concessionnaire Infiniti pour des renseignements
supplémentaires. Taxes, immatriculation, assurance, frais de transport et de livraison en sus sur les offres d’achat. Le PDSF pour la berline G35 2004 a propulsion arriére (modéle De luxe — AA0O G4TG74) est de 39 600 $. Les concessionnaires peuvent fixer leurs propres prix. tCar and Driver mars 2004. £Car and Driver, janvier 2004.

3244981A



NOUS CELEBRONS 5 ANS AU QUEBEC

pour ses 29 ans ? Un gros zero.

pendant 90 jours'

Faites vite ! Offres d’une durée limitée. SUZUKI

VOUS SEREZ ENCORE PLUS ETONNE EN VISITANT VOTRE CONCESSIONNAIRE SUZUKI OU LE WWW.SUZUKI.CA

LAROCHELLE SUZUKI GIROUX LABELLE SUZUKI G/S SUZUKI CARREFOUR SUZUKI ln 'I'Bnc'"u“

Cap-de-la-Madeleine (819) 375-7111 Ste-Agathe (819) 326-1615 Shawinigan (819) 539-5438 Ste-Rose, Laval (450) 625-1114 SUZUKI hST-HYAC|NTHE I
St-H i 450) 774-1332

LASALLE SUZUKI SUZUKI DE LAVAL SUZUKI DE L’OUTAOUAIS LANGEVIN SUZUKI Hyacinthe (430) INTEGRALE LA

LaSalle (514) 368-8277 Laval (450) 682-4000 Hull (819) 771-1900 St-Eustache (450) 623-6431 -
Borvel (514)685.5 MOINS GHERE
D 514) 685-5370

PARENT SUZUKI ST-HUBERT SUZUKI CONCEPT SUZUKI LACHUTE SUZUKI orval (314)

Drummondville (819) 478-8181 St-Hubert (450) 676-0239 Granby (450) 372-2007 Chatham (450) 562-0262 REGATE SUZUKI n“ ans.'t

VISION SUZUKI NAPIERVILLE SUZUKI JOLIETTE SUZUKI PARCOURS SUZUKI Valleyfield (450) 373-1661

Victoriaville (819) 758-6461 Napierville (450) 245-0606 Joliette (450) 755-1055 St-Jérome (450) 438-3528 GRENIER SUZUKI

REPENTIGNY SUZUKI LONGUEUIL SUZUKI SHERBROOKE SUZUKI VILLE-MARIE SUZUKI Terrebonne (450) 961-2886 C'EST VRAI

Repentigny (450) 585-9950 Longueuil (450) 670-5708 Rock Forest (819) 340-1200 Montréal (514) 598-8666

3240301A

SUZUKI AERIO BERLINE TRACTION INTEGRALE 2004 SUZUKI AERIO FASTBACK TRACTION INTEGRALE 2004

% financement a I'achat sur % financement a I'achat sur

60 mois” 60 mois’

OU PRIX ACHAT COMPTANT 1 8 8 9 5 s** OU PRIX ACHAT COMPTANT 1 6 49 5 s**

+TRACTION INTEGRALE (AWD] * CLIMATISEUR + MOTEUR PUISSANT DE 155 CH + GLACES/RETROVISEURS ELECTRIQUES * RADIO AM/FM/CD A 6 HAUTPARLEURS
+ PRISE DE COURANT « COTES DE CONSOMMATION, ROUTE : 7,6 L/ 100 KM (37 MILLES/GAL.)/VILLE: 9,9 /100 KM (28 MILLES/GAL)

SUZUKI XL-7 2004

n/ll financement a I'achat sur

48 mois’

* V6 DE 185 CH * CIMATISEUR  RADIO AM/FM/CD A 6 HAUTPARLEURS
* GLACES/RETROVISEURS/SERRURES ELECTRIQUES * REGULATEUR DE VITESSE * DRIVE SELECT 4X4
+ COTES DE CONSOMMATION, ROUTE : 101/100 KM (28 MILLES/GAL|/VILLE: 13,7 L/T00 KM (21 MILLES/GAL)

LA DIFFERENCE

*Le financement & I'achat au taux de 0 % jusqu’a 60/48 mois est disponible aupres de la Banque de la Nouvelle-Ecosse ou de Crédit Suzuki Canada pour tout modéle Suzuki Aerio AWD/XL-7 2004 neuf disponible. L'offre de financement & I'achat s'adresse aux clients admissibles au crédit
(S.A.C.). Exemple : pour un emprunt de 10 000 $ & un taux d'intérét annuel de O % pour des termes de 60/48 mois, les mensualités sont de 166,66 $/208,33 $. Le cott d’emprunt est de O $ et I'obligation totale est de 10 000 $. Un comptant initial peut étre requis. Offre d’une durée limitée
qui ne peut étre combinée & aucune autre offre. **Le taux de financement & I'achat mentionné n’est pas disponible si vous choisissez |offre « Prix d’achat au comptant » pour un véhicule neuf Suzuki Aerio Berline GLX AWD 2004/ Suzuki Aerio Fastback S AWD 2004. L'offre de « Prix d'achat
au comptant » inclut des rabais ou autres incitatifs disponibles uniquement si le client choisit I'offre de « Prix d’achat au comptant ». Si le montant total du véhicule est financé & 0 %, ce qui exclut les rabais et incitatifs totalisant 4 000 $/4 000 $, le taux d'intérét effectif est de 7,83 %/8,90 %. Le
« Prix d’achat au comptant » n'inclut pas les frais de transport et de préparation (995 $). Le concessionnaire peut vendre & prix moindre. TL offre « aucun paiement pendant 90 jours » s'applique aux offres de financement & I"achat pour tout modéle Suzuki Aerio AWD/XL-7 2004 neuf disponible.
Aucun versement du capital n’est requis pour les 90 premiers jours du contrat de financement. A |'échéance des 90 premiers jours, le preneur effectuera le versement mensuel du capital sur un terme de 60/48 mois. Les prix & I'achat comptant ainsi que les offres de financement n'incluent pas
les frais d'immatriculation, d’assurances, d’administration, d’acquisition, d’enregistrement au RDPRM ou toutes taxes applicables. Voyez un concessionnaire participant pour tous les détails. Les véhicules peuvent différer de l'illustration. T1Lla Suzuki Aerio Fastback S AWD (WTNB8JF4) est le
véhicule a traction intégrale le moins cher au pays. Les données proviennent des informations disponibles sur les P.D.S.M. dans les brochures et les sites Web des concurrents au moment d'aller sous presse.



LAPRESSE MONTREAL LUNDI 16 AOUT 2004

L'AUTO

Que faire pendant et aprés une crevaison?

CAA-QUEBEC

Malheureusement il arrive encore,
quoique moins fréquemment, qu'un
pneu creve. Nous vous proposons
quelques conseils, dont au moins un
pourrait vous surprendre, pour com-
poser avec cette situation.

Pendant une crevaison soudaine

1l est rare qu'un pneu éclate soudai-
nement ou se dégonfle rapidement
mais c’est toujours possible.

Lorsque cela se produit, on ressent
au volant une certaine résistance qui
fait tirer le véhicule du coté ou a lieu
la crevaison. Dans un tel cas, la chose
a faire est d’accélérer. Oui, vous avez
bien lu. Il faut accélérer a fond, quel-
ques secondes, le temps en fait que la
force d’accélération donnée vienne
contrer l'effet « tirant » de la crevai-
son. Des lors, vous pourrez corriger
en méme temps la direction du véhi-
cule et, une fois que tout sera sous
controle, vous relacherez 1’accéléra-
teur lentement et freinerez délicate-
ment pour vous arréter a un endroit
sécuritaire. Lorsque l’accélération
n’est pas possible a cause de condi-
tions adverses ou environnementales
difficiles, il est de la plus haute im-
portance d’éviter de faire usage des
freins, tant et aussi longtemps que le
véhicule n’est pas bien sous controle.

Aprés une crevaison

Prudence! C’est vrai, changer un
pneu crevé n’est pas sorcier, mais cela
peut étre dangereux. Pensez a votre
sécurité.

— Assurez-vous que vous pouvez
faire le changement dans un endroit
ne présentant aucun danger pour
vous et les autres. Le terrain ou vous
¢tes stationné ne devrait pas €tre en
pente.

— Mettez le frein de stationnement.

— Placez la transmission en posi-
tion « PARK » ou en marche arriere
s’il s’agit d’une transmission manuel-
le.

— Aurrétez le moteur.

— Si possible, placez des cales aux
roues qui sont au sol afin de bien
bloquer votre véhicule. 1l faudrait au
moins en mettre devant et derriere la
roue la plus éloignée de celle qu’il
vous faut remplacer.

— Placer le cric sur une planche

d’environ 12 pouces sur 24 pouces
(30 cm sur 60 cm) que vous aurez eu
la sagesse de garder dans le coffre,
afin de mieux répartir le poids du vé-
hicule.

— 11 est tres dangereux de vous
glisser sous une voiture soulevée par
un cric, car la voiture peut tomber.

1l est également important de suivre
les directives du constructeur dans le
guide d’entretien du véhicule. Le cric
doit en effet étre placé en des points
précis et de la bonne fagon pour ne
pas causer de dommages et pour ac-

complir son réle le plus efficacement
possible. Votre roue de secours est de
type « compact » ?

La aussi, il conviendrait de connai-
tre les recommandations de votre
constructeur quant a son utilisation.
Car voila, il s’agit d'une roue tempo-
raire qui comporte ses limites. On
peut vous indiquer de ne pas dé-
passer une certaine vitesse (exem-
ple : 80 km/h), de ne pas parcourir
plus de 5000 km avec, de ne pas
utiliser cette roue avec un autre vé-
hicule, d’éviter les lave-autos, etc.

En suivant ces regles, vous évite-
rez les problemes.

La prévention

La morale de tout ce qui précede ?
Mieux vaut prévenir. Et cela n’a rien
de bien vraiment sorcier. Bien sfir, il
est important de vérifier réguliere-
ment la pression des pneus et de sui-
vre les recommandations du
constructeur a ce chapitre. Une vérifi-
cation mensuelle est recommandée.
Et tandis que vous procédez a cette
vérification, profitez-en pour exami-

ner soigneusement vos pneus pour
détecter tout «symptome» dun
éventuel probleme (usure, fissure,
coupure ou boursouflure).

En fait, il n’y a vraiment aucune
contre-indication a vérifier réguliere-
ment la pression des pneus, sauf
peut-étre T'hiver, lorsqu’il fait tres
froid. Dans un tel cas en effet, 1’air
qui peut alors s’échapper par la petite
valve du pneu peut provoquer de la
condensation et geler. Résultat ? Un
pneu qui se dégonfle. On s’en repar-
lera dans quelques mois !

560 25T AWD

CREDIT-BAIL
A PARTIR DE $60 2.5T 'S80 25T AWD

18* 498° 518°

JUSOU'A 48 MOIS 48 MOIS 48 moIS

VOLVO S60 2.5T ET 2.5T AWD 2004

COUP DOUBLE

LE MOTEUR TURBO 2,5 LITRES PERFORMANT DE 208 CHEVAUX, LA BOITE AUTOMATIQUE A 5 RAPPORTS,
LES ROUES EN ALLIAGE ET LE SYSTEME AUDIO HAUTE PERFORMANCE SONT DE SERIE. DE PLUS, DES

VOLVO
pour la vie

AUJOURD'HUI, VOUS POUVEZ Y AJOUTER LA TRACTION INTEGRALE CONTROLEE ELECTRONIQUEMENT,
POUR SEULEMENT 20 $* DE PLUS PAR MOIS. LES VOLVO S60 2.5T ET 2.5T AWD 2004 SONT OFFERTES

PAR VOS CONCESSIONNAIRES VOLVO DU GRAND MONTREAL.

JOHN SCOTTI AUTO

3245604

4315, BOUL. METROPOLITAINE.
SAINT-LEONARD

1eL:(514) 125-9394

Venez nous voir pour plus de détails

XC70 CROSS COUNTRY 2004

LES VOLVO XC70 CROSS COUNTRY ET XC90 2004

VOICI LESCAPADE ESTIVALE SANS ACOMPTE.

ALLEZ JOUER DEHORS ET PROFITEZ PLEINEMENT DE L'ETE AU VOLANT D'UNE VOLVO XC70 CROSS COUNTRY OU D'UNE XC90, DEJA PRIMEE, TOUTES
NEUVES. SANS PAYER AUCUN ACOMPTE | CES DEUX MERVEILLES COMPOSENT LA GAMME DE VEHICULES UTILITAIRES SPORT EUROPEENS LA PLUS
VENDUE AU CANADA. TRACTION INTEGRALE, DE SERIE; LUXE ET DESIGN AVANT-GARDISTE, DE SERIE; PERFORMANCES EXCEPTIONNELLES ET
CARACTERISTIQUES DE SECURITE UNIQUES DANS SA CATEGORIE, DE SERIE. MAIS L'OFFRE SPECIALE QUI ABOLIT L'ACOMPTE N'EST EN VIGUEUR QUE

JUSQU'AU 31 AOUT. ALORS RENDEZ VISITE A UN CONCESSIONNAIRE VOLVO DES AUJOURD'HUI POUR UN ESSAI ROUTIER.

AUTOMOBILES CHICOINE INC.
855, rue Johnson, Saint-Hyacinthe
(450) 771-2305
www.volvochicoine.com

XC90 2004

FRANKE VOLVO

180, rue Principale
Sainte-Agathe (819) 326-4775
www.frankevolvo.com

VOLVO DE BROSSARD
9405, boul. Taschereau
Brossard (450) 659-6688
www.volvobrossard.net

JOHN SCOTTI AUTO LTEE
4315, boul. Métropolitain Est
Saint-Léonard (514) 725-9394
www.johnscottivolvo.com

7% DECAPOTABLE
SOLDE DE FIN D’ETE

VEHICULES DE DEMONSTRATION
OU D’OCCASION

3%

3248021

FINANCEMENT DISPONIBLE
SUR CERTAINS MODELES

BMW Canbec

4090, Jean-Talon Ouest, Montréal

(514) 731-7871

0°

D'ACOMPTE

L'OFFRE
SE TERMINE LE

31 ROOT

0°

D'ACOMPTE

VOLVO POINTE-CLAIRE
15, Auto Plaza, Pointe-Claire
(514) 630-3666
www.volvo-pointeclaire.com

CREDIT-BAIL A PARTIR DE

528°

/MOIS. 48 MOIS.

CREDIT-BAIL A PARTIR DE

628°

/MOIS. 48 MOIS.

UPTOWN VOLVO
4900, rue Paré, Montréal
(514) 737-6666
www.uptown-volvo.com

Visitez
notre site
Internet :
www.b

DISPONIBLE POUR

LIVRAISON
IMMEDIATE

VOLVO
pour la vie

DISPONIBLE POUR

LIVRAISON
IMMEDIATE

VOLVO LAVAL

2350, boul. Chomedey
Laval (450) 682-3336
www.volvodelaval.com

* Le PDSF d'une Volvo XC70 Cross Country/XC90 2004 est de 45 995 $/49 995 $ (ce prix sera ajusté en fonction des promotions d’Automobiles Volvo du Canada Ltée). Promotion d'une durée limitée offerte aux clients admissibles seulement par les concessionnaires Volvo participants et les Services financiers d'Automobiles
Volvo du Canada, sur approbation du crédit. Exemple de crédit-bail pour une Volvo XC70 Cross Country/XC90 2004 (incluant les frais de transport et de livraison de 1 275 $) : 525,46 $/625,88 $ par mois, bail de 48 mois, acompte de 0 $/0 $. Total des mensualités : 25 222,08 $/30 042,24 $. Valeur de rachat en fin de bail
122 497,60 $/24 926,30 $. Les mensualités peuvent varier selon les équipements optionnels choisis. Premiére mensualité et dépét de garantie remboursable de 650 $/750 $ dus & la signature du bail. Allocation de 20 000 km par an et un maximum de 80 000 km pour le bail de 48 mois (0,16 $ par km supplémentaire). Taux
d'intérét annuel : 1,8 %/3,15 %. Taxes, immatriculation, assurance, inscription au RDPRM et frais d'administration en sus. Le concessionnaire peut vendre/louer & un prix inférieur. L'offre prend fin le 31 ao(t 2004. Votre concessionnaire Volvo vous donnera tous les détails. © 2004 Automobiles Volvo du Canada Ltée. « Volvo

3245753A

pour la vie » est une marque déposée utilisée sous licence par Automobiles Volvo du Canada Ltée. Pensez a toujours boucler votre ceinture de sécurité.

3246327



& 577777 Aprés les voitures de courses,
les courses en voitures.

OS

dépdt de sécurité

L =

| Odyssey LX 2004 |

Prix de location

278>

Taux de financement en location
par mois/pour 48 mois

2,2%
o
’

96000 km « Option 0S comptant disponible

Transport et préparation inclus en location seulement

Odyssey EX-L 2004

illustrée

‘ Pilot Granite 2004 |

Prix de location

398>

Taux de financement en location ou & "achat
par mois/pour 48 mois

380**
o
’

96 000 km » Option 0S comptant disponible

Transport et prépasation inclus en location seulement

OS

dépdt de sécurité

Pilot EX 2004

illustré

[ CR-V LX 2004 |

Prix de location

288°*

Taux de financement en location ou & I'achat
par mois/pour 48 mois

3,8%

96000 km « Opuon 0S comptant disponible

Transport et préparation inclus en lacation seulement

OS

dépdt de sécurité

ma

CR-V EX 2004

illustré

FELYYANI Y HONDA

Les offres de location-bail sont faites par Honda Canada Finance Inc., sur acceptation du crédit. *Ces offres portent sur les véhicules neufs 2004 mentionnés ci-aprés. Période de location
48 mois. Premiére mensualité exigible. Pour chaque véhicule, sont identifiés : a) le paiement mensuel, b) le montant initial requis ou échange équivalent, c) le montant total au terme de la
location et, s'il y a lieu, d& la nécessité d'un dépot de sécurité. Odyssey LX 2004 (modele RL1854PK) : a) 278 §, b) 6 211 §, ¢) 19555 $; Pilot Granite 2004 (modgle YF1814E) : a) 398 §,
b) 6625 §, ¢) 25729 §; CR-V LX 2004 (modele RD7744PL) : a) 288 $, b) 4 615 §, ) 18 439 §. Programme 0% comptant également offert. Franchise de kilométrage de 96 000 km; frais de
0,12 § le kilométre excédentaire. Transport et préparation inclus en location seulement. Frais de publication, taxes, immatriculation, assurance et frais d’administration en sus. Option dachat
au terme de la location moyennam un supplément. Le prix de location des concessionnaires peut étre inférieur. Offre d'une durée limite. Voyez votre concessionnaire pour plus de détails.
Photo a titre indicatif. *“Les offres de financement sont faites par Honda Canada Finance Inc., sur I'acceptation du crédit. Taux de 2,2 % pour le financement a la location d’une Odyssey LX
2004 (modgle RL1854PK) en inventaire pour un terme allant jusqu'a 48 mois. Taux de 3,8 % pour le financement & la location d'un Pilot Granite 2004 (modele YF1814E) ou d'un CR-V LX
2004 (modele RD7744PL) en inventaire pour un terme allant jusqu'a 48 mois en location et 60 mois a I'achat. D'autres termes de financement sont offerts. Un versement initial plus les
taxes applicables pourraient étre exigés. Offre d’une durée limitée. Voyez votre concessionnaire pour plus de détails. Photo a titre indicatif.

Honda
Visitez notre site :

Oizabrie
www.gabriel.ca

7000, boul. ]lenri-Bourassa Est Montréal-Nord

we 321 ‘1111

3245667
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Du Modele T...

ALAIN MCKENNA
COLLABORATION SPECIALE

La plus ancienne société automobi-
le au pays célébrera ses 100 ans de-
main.

C’est en effet le 17 aolt 1904 que
la société Ford du Canada Limitée
a vu le jour. Ce jour-la, Gordon
McGregor, un entrepreneur de
Windsor, obtient I’autorisation
d’Henry Ford pour fabriquer et
commercialiser des automobiles de
marque Ford au Canada et dans
I’ensemble de I’Empire britanni-
que.

Des 1905, l'usine de M. McGregor
fabrique deux modeles : un Modele
C a deux ou quatre places avec mo-
teur a deux cylindres de 10 che-
vaux, et un Modele B, une voiture
a plus long empattement et a mo-
teur quatre cylindres.

Les prix ? 1100 $ pour un Modele
C et 2700 $ pour un Modele B... Le
premier exemplaire de voiture Ford
au Canada a été vendu a London,
en Ontario, en avril 1905. La pre-
miere voiture vendue a I"étranger a
été expédiée a Calcutta, en Inde, en
octobre suivant.

De 1904 a 1909, Ford du Canada
produit une série d’autres modeles,
leur progression culminant avec le
célebre Modele T, introduit en
1909.

C’était sans conteste le début de
I’¢ére automobile telle qu’on la con-
nait aujourd’hui. La production de
masse, la chaine de montage, tout y
est. La journée a 5 $ et les quarts de
huit heures, héritage légué par
Henry Ford a ses employés en
1915, sont aussi implantés au Ca-
nada. A Windsor, toutefois, c’est la
journée a4 $...

Voiture globale

Bien qu’a I’époque, le concept de
« voiture globale » n’existe pas en-
core, on pourrait considérer le Mo-
dele T comme tel, surtout grace a
Ford du Canada qui, au fil des ans,
a vendu des exemplaires de ce vé-
hicule dans plus de 40 pays.

Des ses débuts en 1904, Ford du
Canada se charge de la distribution
des produits Ford dans toutes les
colonies anglaises.

PHOTO FOURNIE PAR FORD

Le Modele T de Ford, premier a étre fabriqué en série, a changé a jamais

lindustrie automobile. Désormais,

la voiture était abordable. Et Ford du

Canada a vendu ce modele dans 40 pays.

Au début du siecle, Londres con-
fere une exonération partielle des
droits de douane sur les produits
fabriqués dans un pays membre du
Commonwealth. Encouragé par la
famille Ford, le fabricant canadien
profite de I’occasion.

Les usines canadiennes doivent
donc adapter leurs produits en
fonction des marchés desservis. Par
exemple, les modeles vendus dans
les pays tropicaux sont dotés d’un
plus gros radiateur. Et puisque
dans plusieurs colonies britanni-
ques, les voitures circulent a gau-
che, il faut transférer le volant a
droite sur de nombreuses automo-
biles.

En tout, Ford du Canada exporte
225 000 Modeles T dans le monde,
son plus gros client étant... I’Aus-
tralie ! C’est toutefois I’Afrique du
Sud qui hérite la premiere d’une
usine « canadienne », en 1924.

Aujourd’hui encore, Ford du Ca-
nada fabrique des véhicules qui
sont en grande partie exportés a
I’étranger. Bien que les Etats-Unis
soient le plus gros client de la so-
ciété canadienne, celle-ci s’occupe
aussi de l’exportation de modeles
Ford dans une trentaine de pays.

A la suite de la Deuxiéme Guerre
mondiale, Ford du Canada solidifie

son réseau de concessionnaires.
Aux produits Ford, Lincoln et Mer-
cury, s’ajoutent une série de nou-
veaux modeles canadiens, dont la
Meteor.

Alors que la marque Ford offre
des automobiles dites abordables,
la division Lincoln possede un ca-
talogue de voitures un peu plus
cossues.

L’arrivée des nouvelles marques
japonaises dans les années 60 et 70
a aussi transformé le visage de 'in-
dustrie automobile. Avec leurs voi-
tures compactes, les Japonais déve-
loppent un tout nouveau marché
qui ne cessera par la suite de pren-
dre de l'importance.

En 1975, Ford Motor Company, la
maison mere, porte sa participation
dans Ford du Canada Ltée a 75 %.
Ca sent la fin pour l’entreprise ca-
nadienne, devenue par la suite une
filiale comme les autres.

Mais I’histoire de Ford du Canada
demeure celle d'une formidable
croissance. En 1904, elle employait
17 personnes et a mis en vente a
peine 117 voitures.

Un siecle plus tard, en 2003, ils
étaient 16 000 a travailler dans les
usines canadiennes de Ford, ou
plus de 475 000 véhicules ont été
produits.

Choisissez parmi I'une de nos options de location

JOURS DE COURSES AU

acompte requis

par mois*

de 5700 S

acompte requis
de2700S

o™ 398s 4755 544s

par mois**

par mois***

aucun acompte
requis
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Evénement « Course vers les jours Audi ». De la piste de course a votre entrée de garage. Le moment n’a jamais été aussi propice pour trouver

des offres exceptionnelles sur les technologies novatrices d’Audi, telles que la révolutionnaire boite de vitesses variable continue (CVT)

multitronic™® ou la mordante traction intégrale quattro™P offerte en option. Et avec la suspension avant a quatre bras congue pour la course, I'agile

A4 sait comment se mesurer a la route et transformer une promenade en aventure. Visitez audicanada.ca pour en savoir plus. Suivre, jamais.

Avantage Audi :

3244154A

Services d’entretien périodique sans frais pendant 4 ans ou 80 000 km'

Visitez www.concessionairesaudimontreal.com

Automobiles Lauzon
2435, boulevard Chomedey
Laval (QC)

(450) 688-1120
www.lauzon.gc.ca

Prestige Audi
5905, autoroute Transcanadienne
Saint-Laurent (QC)
(514) 364-7777

Les trois offres sont basées sur le PDSF de 37085 $ de la Audi A4 1.8 T berline 2005 avec boite de vitesses variable continue (CVT) multitronic, ensemble commodités et ensemble climatique. Autres options en sus. Taxes, immatriculation, droits, inspection de prélivraison, assurances, et frais administratifs y inclus les frais d'inscription,
jusqu'a 46 S, au Registre des droits personnels et réels mobiliers) en sus. Livraison avant le 7 septembre 2004. Frais de 0,20 $/km pour le kilométrage supérieur a 20 000 km par an assumés par le locataire. Contribution du concessionnaire requise pouvant modifier la transaction finale négociée. Demandez les détails au concessionnaire.
*Taux de location fermé offert par Audi Finance chez les concessionnaires participants. Location de 42 mois au tauxannuel de 4,08 %, avec acompte de 5700 $ ou échange équivalent, dépdt de garantie remboursable de 450 S, premiére mensualité de 398 S et frais de transport de 600 S. Obligation totale découlant du bail : 16 716 . Montant dé au
début du bail : 7 148 S. **Taux de location fermé offert par Audi Finance chez les concessionnaires participants. Location de 42 mois au taux annuel de 4,08 %, avec acompte de 2 700 S ou échange équivalent, dépdt de garantie remboursable de 550 S, premiére mensualité de 475 $ et frais de transport de
600 S. Obligation totale découlant du bail : 19 950 S. Montant di au début du bail : 4 325 $. ***Taux de location fermé offert par Audi Finance chez les concessionnaires participants. Location de 42 mois au taux annuel de 4,08 %, avec aucun acompte ou échange réquis, dépdt de garantie remboursable de 650 S, premiére
mensualité de 544 § et frais de transport de 600 S. Obligation totale découlant du bail : 22 848 S. Montant dii au début du bail : 1 794 S.Demandez les détails au concessionnaire. « Audi», « quattro», «A4» et I'embléme des quatre anneaux sont des marques déposées de AUDIAG. « multitronic » est une marque de commerce
de AUDI AG. «Suivre, jamais. » est une marque de commerce de Audi of America, Inc. «Avantage Audi» est une marque de service de Audi of America, Inc. © Audi Canada 2004. Pour en savoir plus sur Audi et 'Avantage Audi, voyez votre concessionnaire, composez le 1800 367-AUDI ou visitez-nous a I'adresse audicanada.ca.

Les Automobiles Popular
5441, rue Saint-Hubert
Montreal (QC)

(514) 274-5471
www.popularaudi.com

Les Automobiles Niquet
1917, boulevard Sir Wilfrid Laurier,
Route 116
Saint-Bruno (QC)

(450) 653-7553
www.niquet.com
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Park Avenue Audi
8755, boulevard Taschereau
Brossard (QC)

(450) 445-4811
www.parkavenueaudi.com
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L' AUTO

au Modele U

ALAIN MCKENNA
COLLABORATION SPECIALE

Premiere filiale en importance de la
multinationale, Ford du Canada
compte bien jouer un role de pre-
mier plan dans ce que deviendra le
constructeur automobile américain
au cours de son deuxieme siecle
d’existence.

La menace de la crise de I’énergie,
la mondialisation, de méme que la
responsabilité sociale accrue des en-
treprises sont des facteurs qui auront
sans doute un grand impact sur
I’évolution de Ford.

Et si l’entreprise souhaite survivre
encore 100 ans, elle devra trouver les
moyens de relever tous ces défis,
martele le président de Ford du Ca-
nada, Alain Batty.

Pour ce faire, Ford a adopté une
philosophie qui peut se résumer ain-
si : de bons produits et de bonnes af-
faires meénent a un monde meilleur.
« L’implication dans plusieurs cau-
ses sociales et le respect de la plane-
te font partie de notre philosophie
d’entreprise, assure M. Batty. Par
exemple, toutes nos usines sont cer-
tifiées par la norme environnemen-
tale ISO 14001. »

Mais pour subsister dans un mon-
de capitaliste, Ford doit d’abord et
avant tout vendre des voitures! Et
lancer de nouveaux produits pour
séduire les consommateurs.

Les parts de marché de Ford, envi-
ron 15 % des ventes au Canada, fa-
vorisent les camionnettes et les véhi-
cules utilitaires. Alors, de nouvelles
berlines permettraient-elles a Ford
du Canada de gruger des parts de
marchés a ses concurrents ?

« D’'un point de vue corporatif, le
marché est bien couvert par la gam-
me des marques appartenant a Ford,
croit M. Batty. Nous sommes pré-
sents dans le marché des camions,
mais des marques comme Volvo et
Lincoln se chargent du segment de
luxe. »

Ford doit lancer d’ici un an une
nouvelle berline haut de gamme, la
Five Hundred. Fétichiste de noms de
produits débutant par F, le construc-
teur pourra aussi compter I’an pro-
chain sur la Futura, rebaptisée Fu-
sion tout récemment, pour combler
la demande dans le marché des ber-
lines intermédiaires, un créneau qui
se situe entre ceux de la Focus et de
la Taurus.

Produits a saveur locale

Pour assurer sa croissance, Ford
pourrait aussi s’inspirer de la straté-
gie adoptée récemment par son prin-
cipal rival, la société General Mo-
tors: mettre sur le marché des
produits spécifiques a chaque ré-
gion. Ainsi, GM Canada détaille
plusieurs produits adaptés au mar-
ché canadien. Ford est-elle tentée ?

« On étudie présentement la ques-
tion. Ford possede les ressources
pour le faire, croit M. Batty. Mais je
ne suis pas persuadé que les Cana-
diens préferent les petites voitures.
1lIs veulent plutét des voitures bon
marché. »

Une affirmation que semblent con-
tredire les chiffres de vente d’au
moins une des filiales du groupe
Ford, Mazda. C’est le directeur pour
I'est du Canada qui affirmait dans
ces pages, il y a deux semaines, que
les modeles plus abordables de la

PHOTO FOURNIE PAR FORD

Le prototype du Modele U de Ford, dévoilé a l'occasion du centenaire de la société, est concu avec des matériaux
naturels (pas de dérivés du pétrole) et recyclables. Grace a son moteur & combustion d’hydrogéne et a un autre qui
fonctionne a l'électricité, ce véhicule peut rouler sans jamais émettre de CO,.

compacte Mazda 3 étaient boudés
par la clientele, au profit de versions
mieux équipées. Et ce, malgré une
pénurie du modele a la grandeur de
la province !

En fait, méme la Focus est achetée
avant tout dans ses versions les plus
équipées. La berline et la familiale
en version SE et le modele a hayons
ZX5 sont les plus populaires de la
gamme méme s’ils ne sont pas les
plus abordables. Bref, il semblerait
que le format compact des deux mo-
deles attire davantage que leur prix.

Le lancement a I'automne du nou-
vel Escape Hybrid marquera un
tournant pour Ford. Le véhicule hy-
bride ne sera mis en marché qu’en
Ontario et en Colombie-Britannique.
Avec l'fle-du-Prince-Edouard, ce
sont les seules provinces a offrir une
réduction de taxes sur ce type de vé-
hicules. Avec ce lancement préféren-
tiel, Ford du Canada espere pousser
les autres gouvernements provin-
ciaux a adopter des incitatifs d’achat
pour les véhicules moins énergivo-

res. Saud Abbasi, directeur du mar-
keting des produits pour Ford du
Canada, expliquait récemment que
« malgré les apparences, Ford est la
société automobile qui investit le
plus dans le développement de sour-
ces d’énergie alternatives. »

« Je pense que l'industrie est d’ac-
cord pour faire la promotion, a long
terme, de 1’hydrogene. » Ford, qui a
englouti une petite fortune dans les
véhicules électriques il y a quelques
années, s’est tournée vers 1’hydroge-
ne en signant des partenariats avec
Ballard Systems, un spécialiste des
piles a combustible.

« Nous investissons aussi dans des
moteurs a combustion qui carburent
a I’hydrogene et dans une technolo-
gie d’unités de remplissage pour fai-
re le plein a la maison. »

Le boom chinois

A plus long terme, on peut se de-
mander quel impact aura I’entrée de
Ford en Chine sur sa gamme de voi-
tures. Récemment, le gouvernement

chinois a permis a certains construc-
teurs de vendre leurs produits direc-
tement, sans avoir a passer par un
intermédiaire local, comme c’était la
coutume jusqu’a présent.

« Apres un certain niveau de ven-
tes, il est plus économique de pro-
duire localement. » Autrement dit,
I'impact sur les produits vendus ici
sera a terme pratiquement nul, sou-
tient Ford du Canada.

L’invasion du marché sud-asiatique
est déja en cours. Les prévisions sug-
gerent que le parc automobile mon-
dial doublera d’ici 2015.

Connaissant l'impact environne-
mental d’une telle explosion, n’est-
ce pas l'occasion pour Ford de se
prévaloir de sa philosophie d’entre-
prise verte ?

« Ca reste un effort collectif, laisse
tomber M. Batty. La technologie
pour des véhicules propres est la,
mais elle cotlite actuellement trop
cher. On a du chemin a faire avant
de devenir une industrie responsa-
ble. »

NISSAN
LES JOURS SONT

BOMPTES

28 jours pour liquider nos modeles 2004

par NIGSAN"

LOCATION A PARTIR DE

199%...

Comptant initial de 0%
(transport et préparation compris)

SENTRA 2004

LOCATION A PARTIR DE

379%..

Comptant initial de 3 995%

(transport et préparation compris)

LOCATION A PARTIR DE

369%...

Comptant initial de 3 695%
(transport et préparation compris)

PATHFINDER 2004

Modéle SL illustré

de dépgt
€ secyrite*

LOCATION A PARTIR DE

359%..

Comptant initial de 3 995%
(transport et préparation compris)

QUEST 2004

Tau

Modeéle LE illustré

nissan.ca

livraison est payable 30 jours aprés la date de signature du contrat de location. Cette offre ne peut s'appli aux ions pré.

1 800 387-0122

tLocation de 48 mois pour le Pathfinder Chinook 2004 avec boite de vitesses automatique (SCRG74 AEO0) ou 449 $ par mois pour le Pathfinder LE 2004 (5CTG74 AA00) tel qu'illustré, pour la Maxima SE 2004 (U4SG74 AE0O) avec boite de vitesses automatique ou 419 $ par mois pour la Maxima SL 2004 (U4TG74 AA10)
tel qu'illustrée et pour la Quest 3.5 S 2004 avec boite de vitesses automatique (V6RG74 AA00). Location de 60 mois pour la Sentra 1.8 2004 avec boite de vitesses manuelle (C4LG54 BK00). Comptant initial ou échange équivalent de 3 695 $ pour le Pathfinder Chinook, de 3 995 $pour la Maxima SE et la Quest, de
4995 $ pour le Pathfinder LE et la Maxima SL et pour un temps limité de 0 $ pour la Sentra. Limite de 24 000 km par année avec 0,10 $/km extra. 1A la location, le premier versement mensuel & la livraison est acquitté par Nissan Canada pour tous modéles neufs et de démonstration 2004. Le premier versement client aprés
it *Pour un temps limité & la location, 0 $ de dépdt de sécurité sur tous les modéle 2004. **Taux de financement de 1,8 % & I'achat sur le Pathfinder Chinook 2004 et du Titan 2004
pour les termes jusqu'a 36 mois. 1, 11, % **Taxes, immatriculation, assurances, obligations sur pneus neufs fra/s d'enregistrement RDPRM et frais du concessionnaire en sus sur [outss les offres de location ou d'achat. Sur approbation du crédit. Les offres sont d'une durée limitée et peuvent faire 'objet de changement sans préavis.

x de %’maﬂcemem
3 Vachat a partir

1,8”*
—_

TITAN 2004

Les concessionnaires peuvent louer a prix moindre. Le cc

3244996A

concessionnaires participants. ##Seuls les modéles Sentra, Altima et Xterra 2004 et Altima et X-Trail 2005 sont ac

PROGRAMME POUR
DIPLOMES
NISSAN

e peut devoir ou échanger. Offres disponibl I

0

chez les conc:
au Pr pour

OUVERT JUSQU’A 21H LES SOIRS DE SEMAINE!*

es participants. Voir votre concessionnaire participant pour tous les détails. Les modéles illustrés sont a titre indicatif seulement. ¥Chez les
és Nissan. Nissan, le logo Nissan, la signature «Découvrir_» et les noms des modéles Nissan sont des marques de commerce de Nissan.

3245000
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Tous
les bons
ingrédients

VEHICULES
D’OCCASION

COLLABORATION SPECIALE

La premiere A6 portait le nom de
Audi 5000 et avait failli acculer la
compagnie a la faillite. Aux Etats-
Unis, des histoires d’accélération su-
bite sur cette voiture s’étaient retrou-
vées devant les tribunaux etavait coti-
té tres cher au constructeur allemand.
Heureusement, les choses ont bien
changé et la génération de A6 débar-
quée chez nous en 1998, a connu un
franc succes.

Construite sur la plateforme de la
A4, plus petite, la A6 a étiré les pro-
portions du chassis dans toutes les
directions pour octroyer un maxi-
mum d’espace aux occupants. Sa sil-
houette profilée, qui fend l'air avec
un taux de pénétration de 0,28, a
beaucoup attiré. Fidele a ses habitu-
des, Audi a évité le look tape-a-1’oeil.

Sous le capot, les premiers modeles
étaient propulsés par un Vé6 2,8 litres
de 200 chevaux. Les mode¢les de base
étaient dotés de deux roues motrices
tandis que les berlines et familiales
en avaient quatre. Sont ensuite ve-

AUDI| A6 2000-2003

FORCES VALEUR SUR LE MARCHE CAMPAGNES DE RAPPEL
> Qualité de fabrication exemplaire 2000 Neuve 40000km 80000km 120000 km > Possibilité de court-circuit sur le faisceau de cables de l'interrupteur
> V8 performant A6 base 49 1702 25 2002 3 ooog 2 8002 des phares. (2000 3 2003)
; ; A6 Quattro 51960 28000 25900 24700
> Syst tt |
fitie B e A6 2,7T Quattro 57 0005 323005 302005 290005 > (apteurs du réservoir de carburant défectueux (A6 Quattro 2000)
FAIBLESSES A6 Avant 53735 293005 272003 261005 © e tonsporsCona
) . A6 4,2 700005 443005 396005 376005
> Pas de boite manuelle sur tous les modeéles
> Fiabilité inégale selon les années f\gog 42;;';2 30338552 60 ggggag %0 328&;2 COUT DES PIECES DE REMPLACEMENT (A6 de base)
ase
GARANTIE D'ORIGINE (2000 2003) A6 Quattro 52735 314005 287005 271005 ©  iles avant: 458 Filtreaair: 60
> Garantie générale: 4 ans/80 000 km ;A6 2,7T Quattro 584553 361003 331009 313003 Alternateur neuf: 1255$  Filtre a essence:: 218
> Assistance routiere: 4 ans/ 80 000 km A6 4,2 706005 46 2005 425005 401005 Pare-chocs arriére : 7995  Freinsavant (plaquettes): 2255
’ ‘ (ardan (extérieur) : 7965  Pharesavant (2): 6255
PROFIL DE LA CLIENTELE CIBLE © 2002 e e Oaee OaSae  pémarteurnet: T S enoe e e
> Age moyen :57 ans A6 Quattro 54.235$ 38 400% 365005 271005 Disques de freins avant : 162% S|Ienc_|eux dorigine : 4708
> Marié 87 % A6 27TQuattro 588305 427005 406005 381005 | e ucicuanate Coussin gonflable : 9508
N Revenij annuel moven : 135 0005 A6 Avant 559005 400005 380005 355005
yen: A6 4,2 711755 542005 519005 489005
> Hommes : []
Femmes : [ 2003 Neuve 10000km 20000km 40000 km
20% A6 base 517405 39300% 373009 348005
A6 Quattro 54 6405 419005 397005 371005
80% A6 2,7T Quattro 599905 46 6005 442005 414005
A6 4,2 67 9905 536005 509005 487005

nues les versions 2.7T et 4.2 qui ca-
chaient respectivement des moteurs
de 250 et 300 chevaux (un V8 dans
ce dernier cas).

Le moteur de la A6 de base est cou-
plé, de série, a une boite de vitesses
multitronic a six rapports ou, en op-
tion, a une automatique a cinq rap-
ports. La 2.7T offre une boite ma-
nuelle a six rapports de série et une
automatique a cinq rapports avec
Tiptronic en option. La A6 4.2 n’offre
qu’une boite automatique Tiptronic a
cinq rapports.

Audi demeure la référence du point

Source : Guide d'évaluation Hebdo

de vue de la conception de I’habita-
cle. Le souci du détail est évident, de
la boiserie de qualité a 1’aménage-
ment du tableau de bord, sans ou-
blier le treés grand confort des sieges
qui, avec leurs nombreux ajuste-
ments, conviennent a tous. Comme il
se doit chez les Allemands, les listes
d’équipements de sécurité et de con-
fort sont longues.

Outre les classiques quatre coussins
gonflables avant, la A6 dispose de ri-
deaux qui viennent protéger la téte
des passagers avant et arriere. Des
coussins gonflables latéraux a l’arrie-

re sont aussi offerts en option. Coté
sécurité active, le controle dynamique
de stabilité ESP est de série, tout
comme I'amplificateur de freinage.
Toutes les A6 essayées depuis quel-
ques années font preuve d’une neu-
tralité a toute épreuve sur la route, et
le systeme Quattro est parfaitement
adapté a nos quatre saisons. A I'ima-
ge de la voiture, le comportement est
empreint de discrétion. La puissan-
ce, est livrée de maniere progressi-
ve sans jamais étre brusque. Au
volant, on a l'impression de con-
duire un véhicule capable de mai-

Audi A6 Avant 2003

triser n’importe quelle situation.

Et la famille de la A6 est tres diver-
sifiée : du sobre V6 au véloce V8, en
passant par la familiale. L’avantage
de posséder une traction intégrale
Quattro ne se dément pas, car méme
si le systeme a été lancé il y a bientot
25 ans, la concurrence n’a pas encore
trouvé mieux. Certains avanceront
qu'un tel systéeme n’est pas nécessai-
re. Peut-étre, mais une fois que vous
aurez eu la joie de conduire une
Quattro dans la neige ou sous la
pluie, il vous sera tres difficile de re-
venir en arriere.

8224280A

Modéle EX-L illustré’

« Il est payant mon bon dossier ! »

Récompensez-vous dés maintenant !

1877 871-7500

www.assurnat.com

ASSURANCES
BANQUE NATIONALE

Jusqu’a

35

d’économie pour les
bons conducteurs

3216945

Ne ratez pas la chronique d’ENTRETIEN AUTOMOBILE de Benoit Charrette, chaque mercredi vers 7 h 55 TQS

LIQUIDATION dete de KIA

O O/ DE FINANCEMENT
OA LACHAT

PLUS

 INDICE DE
SECURITE OPTIMAL'"

PDSF: 25 595 $** Modele LS illustré'

SEDONA LX 2004 - La sécurité de classe mondiale

e Moteur V6 de 3,5 L e Climatisation avant et arriere ® Lecteur CD stéréo e Rétroviseurs chauffants, glaces et verrouillage des
portes a commandes électriques ® Déverrouillage des portes a distance ® Glace foncée a l'arriére ® 2 coussins gonflables  Colonne

de direction inclinable ® Régulateur de vitesse ® Transmission automatique a b5 vitesses ® Et plus encore

O % +

DE FINANCEMENT
A LACHAT

POUR 60 MOISs*¢

|Protection lIETR

Modéle EX-V6 illustré’

MAGENTIS LX 2004 - L'éléegance abordable

e Moteur de 2,4 L, DACT e Transmission Steptronic a 4 vitesses ® 2 coussins gonflables avec détecteur de présence du
passager ® Climatisation ® Rétroviseurs chauffants, glaces et verrouillage des portes a commandes électriques ® Déverrouillage

2000¢*

DE REMISE
EN ARGENT"

PLUS QU'UNE
GARANTIE

LOCATION A PARTIR DE

209 ®

PAR MOIS/E0 MOIS
0$ DE DEPOT DE SECURITE

21 595°

AU COMPTANT

=, 200073

DE REMISE
EN ARGENT"

PDSF: 12650 $**

RIO S 2004 - Valeur incomparable

rabat dans les pare-soleil

GARANTIE PARE-CHOCS A PARE-CHOCS

DE 5 ANS/100 000 KM~

GARANTIE SUR LE GROUPE MOTOPROPULSEUR
DE 5 ANS/100 000 KM

ASSISTANCE ROUTIERE AVANTAGE PLUS

DE 5 ANS/100 000 KM

des portes a distance avec alarme ® AM/FM/CD stéréo e Régulateur de vitesse ® Et plus encore

O % +

1500°

| LOCATION A PARTIR DE

-~ 215%

:: DE FINANCEMENT DE REMISE
(¢} ¥
« EN ARGENT PAR MOIS/60 MOIS
g A LACHAT 0 $ DE DEPOT DE SECURITE
S POUR 60 MOISS
Albi le Géant Kia Boisvert Kia Kia de Brossard

Mascouche (450) 474-3333
Joliette Kia
S.C.B. Joliette (450) 752-1952

Kia St-Léonard
St-Léonard (514) 256-1010

D'autres options de location et de financement sont offertes. Pour tout

Blainville (450) 430-2223
Kia des Laurentides
Lafontaine (450) 438-4438

Kia Serge Morand
St-Constant (450) 635- 4610

Brossard (450) 671-5050

Kia Longueuil
Longueuil (450) 928-3000

Kia de Sherbrooke
Rock-Forest (819) 563-3737

passez chez un

Kia de Drummondville
Drummondville (819) 478-2655
Kia Mario Blain
McMasterville (450) 464-4551

Kia Sorel-Tracy
Tracy (450) 742-1542

PDSF : 22 250 $**
Modele EX illustré’

indépendantes

19 495°

AU COMPTANT

Kia Gabriel
Dollard-des-Ormeaux (514) 426-7777
Kia Repentigny
Repentigny (450) 657-1031
Kia Trois-Rivieres
Trois-Riviéres (819) 373-7300

To+

DE FINANCEMENT
A LACHAT®

DE FINANCEMENT
A LACHAT®

700°

DE REMISE
EN ARGENT"

CHANGEMENTS
D'HUILE ET DE
FILTRE A VIE'

e Moteur de 1,6 L, DACT e Transmission manuelle a 5 vitesses ® AM/FM/CD stéréo e 2 coussins gonflables ® Roues de 14 po
avec enjoliveurs complets e Poutrelles latérales d’impact en acier ® Support lombaire au siége du conducteur ® 2 miroirs avec

* FRAIS DE
LIVRAISON ET
OU LocaTion A DESTINATION INCLUS
PARTIR DE PAR MOIS/
60 MOIS

0 $ DE DEPOT DE SECURITE

La SEULE de sa
catégorie avec 6 coussins
gonflables de série.

PDSF : 15995 $**

ELLE EST ARRIVEE, LA SPECTRA 2005 !

% .

Kia de Granby
Granby (450) 777-0332

Gravel Kia

Royal Kia
Lasalle (514) 595-6666
Kia Valleyfield
Valleyfield (450) 370-1130

St-Jean-sur-Richelieu (450) 347-2835

Kia St-Eustache
St-Eustache (450) 623-9004

Kia Victoriaville
Victoriaville (819) 758-5050

o Moteur de 2,0 L, DACT e Siege du conducteur réglable en hauteur ® Colonne de direction inclinable ® Banquette arriere rabattable,
partagée 60/40 © AM/FM/CD stéréo ® 6 haut-parleurs ® Roues de 15 po e Systéme anti-démarrage ® Suspensions avant et arriére

* FRAIS DE
LIVRAISON ET
DESTINATION INCLUS
LOCATION A PAR MOIS/
PARTIR DE 60 MOIS

0$ DE DEPOT DE SECURITE
vigueur pour une durée limitée chez votre concessionnaire Kia.

3248237

Kia Grenville
Grenville (819) 242-0115

Kia St-Hyacinthe
St-Hyacinthe (450) 774-3444

Ville-Marie Kia
Montréal (514) 598-8800

de location-bail sont établis, sur approbation du crédit, par Services Financiers de Kia Canada et sont applicables aux modeles présentés : Rio S 2004 (R05414), Spectra LX 2005 (ST5415), Magentis LX 2004 (MS7414) et Sedona LX 2004 (SD7524). Durée de location-bail de 60 mois, avec taux de financement annuels respectifs de 1,59 %, 1,35 %, 1,85 % et 2,44 %; et versemer

initial ou équivalent d'échange de 1595 $, 1995 $, 2 995 $ et 4 950 $. Versement du premier mois de 139 $, 179 $ 215 $ et 209 §, plus frais de livraison et destination de 0 $, 0°$, 995 $ et 1 150 $, et frais d'acquisition de 350 $ exigibles 2 a livraison. Lubhgat\un totale de location-bail pour les modeles présentés est basée sur un prix de détail suggéré du fabricant (PDSF) de 12 650 $, 15995 $, 22 250 $ et 25 595 $, et se chiffre respectivement 2 9 935 §, 12 735 $ 15895 $et 17490$; Iopt\on d'ach

ala fin de la location-bail est évaluée a 3 820,60 §, 4 927,10 $, 6 770,05 $ et 9 127,30 §, taxes en sus. Le k\\ometrage alloué pour la location-bail est de 20 000 km/an (d'autres forfaits sont offerts) avec un supplément de 0,10 $ par kilométre excédentaire. *

* PDSF : Rio S 2004 & partir de 12 650 $, Spectra LX 2005 2 partir de 15 995 $, Sedona LX 2004 & partir de 25 595 $ et Magerms LX 2004 & partir de 22 250 $. Les plaques, immatriculation, assurances, frais de livraison et destination, et taxes sont en su

a moins d'indication contraire. Le PDSF des modeles présentés figure cwrdessus. Les prix peuvent étre modifiés sans préavis. Les concessionnaires peuvent vendre ou louer les véhicules & prix inférieur. ¥ Jusqu'a 2 000 $ de remise en argent, en fonction du modele du véhicule. La remise en argent sera déduite du prix négocié pour le véhicule financé aprés les taxes. § Un taux de financement & I'achat de O % s'applique pour une période maximale de 36, 48 ou 60 mois aux modgles 2003, 2004 et 2005, en fonction d

véhicule. Toutes les options de financement & I'achat excluent les frais de livraison et destination, plaques, assurances, frais d

et taxes applicables. Exemple de

4 l'achat : un montant de 10 000 $, & un taux de financement & 'achat de 0,0 %, donne des versements mensuels de 277,78 $ pour une durée de 36 mois; le codt d’emprunt est de 0 $ pour un engagement de 10 000 $. Loffre varie selon le modgle du véhicule. Le versement mensuel et le cofit d’emprunt varient selon le montant d

I'emprunt, la durée du prét et le versement initial/équivalent déchange. Certaines restrictions peuvent s'appliquer. T Les modéles présentés sont légérement différents des modeles illustrés. Les images incluent des accessoires offerts en option. 1 Résultats des tests de la NHTSA (National Highway Traffic Safety Administration). Pour tout renseignement, visitez www.nhtsa.dot.gov/ncap. Pour tout renseignement, passez chez votre concessionnaire Kia participant. KIA est une marque de commerce de Kia Motors Corporatior

{ Loffre « changements d'huile et de filtre & vie » correspond & un maximum de 3 changements d’huile & moteur et de filtre & huile et au co0t de main-d’ceuvre relatif par année (12 mois) de propriété. S'applique au premier acheteur seulement. A La garantie pare-chocs & pare-chocs couvre la plupart des composants du véhicule contre les défectuosités, dans des conditions normales d'utilisation et d'entretien. Pour tout

passez chez votre Kia participant ou visitez www.kia.c:
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Question de confort
et... de look

RENE FAGNAN

ACCESSOIRES

COLLABORATION SPECIALE

Pour étre plus a I’aise ou pour adopter le
look qui vous convient, vous pouvez vous
procurer des centaines d’accessoires diffé-
rents sur le marché. Pour personnaliser
I'intérieur de votre véhicule, il est par
exemple tres facile de changer le pommeau
du levier de vitesses et les pédales.

On manipule le levier de vitesses des di-
zaines et méme des centaines de fois par
trajet quand on conduit un véhicule a
transmission manuelle. Rien n’est plus
agacant qu’un pommeau qui ne se mani-
pule pas bien et qui rend les changements
imprécis.

« Il existe des centaines de modeles de
pommeaux de remplacement, mais on en
trouve surtout pour les Honda et Acura a
cause de la forte demande pour ces deux
modeles, explique Pascal Domingue, gé-
rant de DPB Performance a Blainville.
Pour une transmission manuelle, il suffit
de dévisser le pommeau d’origine et de
visser le nouveau en place. Certains mode-
les possedent des adaptateurs qu’on doit
fixer avec une clé Allen. Si le pommeau ne
s’adapte vraiment pas, on doit alors chan-
ger le levier et en installer un autre de ty-
pe course courte (short shift). »

Si les transmissions manuelles ne causent
généralement pas de probleme, ce n’est
pas toujours le cas des boites automati-
ques. « Certains modeles GM a transmis-
sions automatiques, dont les leviers sont
équipés d’un bouton pour changer les rap-
ports, ne peuvent étre changés », précise
M. Domingue.

On peut aussi choisir le matériau qui re-
couvre le nouveau pommeau, parmi les-
quels le plastique, I’aluminium, le cuir ou
bien une imitation de fibre de carbone.

« Les pommeaux de qualité moyenne
vont rapidement déteindre aux rayons du
soleil, précise le gérant de DPB Performan-
ce. Ca arrive beaucoup avec le cuir bas de
gamme. Un pommeau en aluminium va vi-
te devenir mat a cause de 1’acidité de I’hu-
midité de la main. Les pommeaux recou-
verts d’un vernis de pietre qualité vont
aussi changer de couleur. »

Pour des pommeaux de qualité, il faut
donc s’attendre a payer un peu plus. « Le
prix des pommeaux varie de 20 $ a plus de
100 $ », explique M. Domingue.

Tant qu’a changer de pommeau, pourquoi
ne pas faire de méme pour la jupe du le-
vier de vitesses. Cette jupe souple dissi-
mule les cables de la tringlerie. On retrou-
ve sur le marché de la cuirette, du cuir ou
méme un tissu souple qui imite la fibre de
carbone.

Pensez antidérapant !

Pour donner a votre voiture des airs de
bolides de course, vous devrez aussi rem-
placer les pédales. Une bonne pédale peut
a la fois accroitre votre sensation de con-
trole et offrir une meilleure adhérence du
pied. 1l en existe qui peuvent étre simple-
ment fixées sur celles déja en place, mais
peu de spécialistes les recommandent car
elles ont tendance a se déplacer.

« Je suggere d’enlever le caoutchouc pro-
tecteur d’origine et de percer les pédales
afin de fixer les nouvelles avec des vis et
des boulons », précise M. Domingue.

Il existe aussi des pédales qui sont mu-
nies de lumieres ou de minuscules néons.
Leur installation est un peu complexe car
elle nécessite une alimentation en électri-
cité de 12 volts.

La plupart des pédales sont fabriquées en
aluminium, mais leurs prix varient énor-
mément. Il faut compter environ 35 $ pour
des pédales bas de gamme et plus de 100 $
pour des modeles importés, inspirés des
voitures de course.

« Les pédales exotiques issues de la cour-
se, comme les Sparco par exemple, sont
cheres mais elles sont vraiment antidéra-
pantes et tres légeres. D’autres modeles,
bas de gamme, sont lisses. Il faut s’en mé-
fier. Que ferez-vous I’hiver, avec des gros-
ses bottes enneigées, quand votre pied
glissera soudainement de la pédale de
frein ? »

Si vous recherchez des accessoires assor-
tis les uns aux autres, sachez qu’il existe
des ensembles préts a installer. Ils se com-
posent d’'un pommeau, de pédales, de ta-
pis de sol, de jupes de levier de vitesses,
de boutons de verrouillage des portieres et
de capuchons de valves de pneus. Tout ce-
la dans la méme teinte, du méme matériau
et du méme effet. Cool !

=D=

LE SOLDE DE N I’ANNEE

(VEHICULES DE DEMONSTRATION 2004)
DE MINI MONT-ROYAL BAT SON PLEIN.

SEULEMENT 4 VEHICULES ENCORE DISPONIBIES.

Pour faire un essai sur route et obtenir des précisions
additionnelles, veuillez appeler ’'un de nos représentants.

FINANCEMENT OU LOCATION DISPONIBLE.

26€81CE

MINI Mont-Royal

4220, boul. Saint-Laurent, Mtl (coin Rachel)

(514) 289-MINI (289-6464)

3248393

www.minimontroyal.ca

ELILVI¥¥] TOYOTA

Pte-Claire

514 694-1510

Lachine
514 634-7171

SPINELLI vous offre
2 VERSEMENTS GRATUITS!

SIENINA

Tous les modéles Toyota comprennent |'assistance routiére, un plein

réservoir d'essence et des tapis protecteurs.

financement
a partir de

m
PROTECTION

EXTRA-ATTENTIVE

*Location 48 mois. Acompte ou échange équivalent de 29819%.
Limite de 96 000 km, 0,10 $/km extra. Transport et préparation

inclus en location seulement. Toutes taxes, frais

d’enregistrement et assurance en sus. ** Voir détails en
concession. Photos a titre de référence seulement.

TOYOTA

Spinelli Lexus Toyota
561, boul. Saint-Joseph (prés du bord de I'eau) Lachine
514 634-7171 1 800 352-6111

SPINELLIauto.com

Spinelli Fairview Toyota
10, Auto Plaza (prés du Centre Fairview) Pte-Claire

3246969A

514 694-1510 1 800 326-1510

3248275A

ALLEZ-Y, FONCEZ! DEPUIS LE TEMPS QUE VOUS EN REVEZ. DU CUIR,
DE LA PUISSANCE, DE LATTITUDE. FAITES-VOUS PLAISIR. LEXUS
VOUS OFFRE SA FOUGUEUSE 1S300 A SEULEMENT 2,9% OU SES VUS
DE LUXE LES PLUS RESPECTES DE L'INDUSTRIE. MONTEZ A BORD ET
PARTEZ A AVENTURE.

GX470
PASSEZ A L’ACTION

Z
S AUJOURD’HUI
VISITANT VOTRE
NCESSIONNAIRE

O =sxus

A LA CONQUETE DE LA PERFECTION.

DE
EN
COo

VIMONT LEXUS

255, boul. St-Martin Est, Laval
(450) 668-2710 1 800 625-3987
ventes@vimont.lexus.ca

GABRIEL LEXUS

3333, Cote de Liesse, St-Laurent
(514) 747-7777
ventes@gabriel.lexus.ca

PRESTIGE LEXUS

5770, boul. Taschereau, Brossard
(450) 923-7777
ventes@prestige.lexus.ca

SPINELLI LEXUS

561, boul. St-Joseph, Lachine
(514) 634-7171 1800 352-6111
ventes@spinelli.lexus.ca

Le taux d'intérét de 2,9 % s'applique aux plans de location ou de financement de 24 a 60 mois sur les véhicules Lexus 1IS300 2004 neufs, sur approbation de
crédit de LSF. Cette offre s'applique uniquement aux véhicules en stock chez le concessionnaire, ne peut étre combinée a aucune autre offre et prend fin le
31 aolt 2004. Pour tous les détails sur cette offre et les offres s'appliquant aux autres véhicules Lexus, voyez votre concessionnaire.
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COURRIER

ERIC LEFRANGOIS
COLLABORATION SPECIALE

Un véhicule
d’occasion

Lors dune récente chronique,
vous avez écrit que lorsqu'une
ersonne vous demande votre avis sur
Ee choix d'un véhicule, habituellement
son choix est déja fait. Bon, ce n'est
pas mon cas. Je cherche une

fourgonnette avec e

entre 10 000 S et 1

xpérience vendue

500 S. Mon

utilisation est la suivante : 8000 3
10 000 km par année, deux

conducteurs adultes, rarement de

passagers

as de vitesse. La

pulssance u moteur na pas
d'importance, mais j ‘ai & transporter

des matériaux a 'occasion. Jaimerais
garder ce véhicule de 8 3 10 ans. La
MPYV est environ 1000 $ plus cher
ql:ue la Caravan, qui est 1080 $ plus
cher que la Windstar. Selon mes
critéres, quel serait le meilleur choix ?
— Claude Marcoux

R Si votre expérience aupres de vo-
tre concessionnaire Mazda est
bonne, alors la MPV se révele un
choix a considérer. D’autant plus
qu’elle se révele la plus maniable et
surtout la plus agile des fourgonnet-
tes de I’heure. Le deuxieme choix a
considérer : la Caravan. La meilleure
pour vous, a défaut d’étre la plus éco-
nomique, serait celle avec le V6 de
3,8 litres. Les pieces sont faciles a
trouver et a bon prix. Les problemes
de transmission ont été corrigés et le
modele a fait l'objet d'une refonte
(discrete) cette année. La garantie du
constructeur est transférable si le ki-
lométrage ou le nombre d’années de
service est respecté (3 ans/60 000 km
pour DaimlerChrysler et 3 ans/

80 000 km pour Mazda). Une garan-
tie prolongée doit étre considérée
pour vous assurer une tranquillité
d’esprit, mais pas a n’importe quel
prix. Les marges bénéficiaires sont
élevées. Un conseil, un seul, il faut
négocier.

Super

ou ordinaire ?

Q Je lis toujours le cahier de
l'auto avec intérét, et en

particulier le courrier. A mon tour
de vous poser une question qm me
tarabuste depuis longtemps. J
une Volvo S70 T5 1%99 avec
moteur turbo. Cela S|gn|f|e que
dois la remplir d'essence super. t
vendeur m'a déja dit que je pouvais
de temps a autre mettre de
I'essence ordinaire, mais je me
demande quel serait I'effet a long
terme d'une telle pratique, puisque
j'ai l'intention de garder le plus

longtemps possible cette auto. A
cause du prix de I'essence, pourtant,
ce serait une économie que de me
rabattre sur I'ordinaire. Je vous
remercie a l'avance, et j'ai hate
d'avoir enfin I'heure juste.

— H. Denis

Oui, il est possible de tricher,

mais je ne vous le recommande
pas, surtout pour une mécanique
suralimentée par turbocompres-
seur. Les performances s’en ressen-
tiraient et des problemes pour-
raient survenir. La meilleure
suggestion est de profiter des ra-
bais de certaines pétrolieres qui,
une fois par semaine, proposent
I’essence super a meilleur prix.

Le conseil du lundi
Q Je posséde une Cadillac
Catera que je désire changer a

cause du manque d'espace dans le
coffre. Je me rends une fois par

B Véhicules automobiles

500

www.capresse.ca

LE WEEK-END
TOUTE
LA SEMAINE !

51 Folrconnerre:
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CHEVROLET Silverado 2500,
02, 4X4, "king cab", 60 000 km
Duval Mazda - 514-990-9164

FORD Escape 2004 V6, noir,
12000 km, $19,995, équipé.
514 362-6389 - 514 791-8090

GMC Forward 4500 2004, dié-
sel, aut., boite réfrigérée 16 pi
m-lutex.ca 514-336-3000

JEEP TJ Sport 02, 34 000 km,
argent, 6 cyl., 2 toits, CD, 1 tx,
20900 $, 514-886-2104.

MAZDA B3000, man., 00 blanc,
2X4, avec boite, 65 000 km
Duval Mazda - 514-990-9164

MAZDA MPV, DX et LX, 00 et
01, 6 inventaire, liquidation, gar.
Duval Mazda - 514-990-9164

MAZDA MPV-LX 2001 tout
équipée, mec. A1, 54 000 km,
impec., 15 000 $ 450-689-0500

MAZDA Tribute, ES, 01, équipé
67 000 km, aut., cuir, beige, gar.
Duval Mazda - 514-990-9164

NISSAN MURANO SE
AWD, 2003, cappuccino, int.
cuir tan, toit, 32 000 km. Origi-
nal, comme neuf, 35 475 $
AutoMax Gabriel Anjou
514-952-2341

NISSAN Pathfinder LE, 00, aut.
gris, cuir, 60 000km, tout équipé
Duval Mazda - 514-990-9164

NISSAN Pathfinder SE '01, A-1
69 800km, 8 pneus, 22 100$,
450 294-2634, 514-342-8487

AUDI
POPULAR

MONTREAL

GARANTIE 2 ANS OU
JUSQU’A 160 000KM

274-54M

Véhicules d’occasion

P T

01, A6, aut. 2.8L, argent,
46 000km, spécial 33995 $

02, Allroad, gris, aut. 19 973km
02, A6, automatique, 3.0L,
argent,36 000km
01, A4, quattro, aut.,
mélange, 71 800km
01, Audi A4, quattro, 1.8T, man.
5 vit. ensemble sport, mags 17",
toit ouvrant, bleu indigo / int.
noir, 59 000km
www.popularaudi.com
Financement disponible
Pour modeéles 2001 et 2002
Entre 1.9% et 3.9%

Aulo
Audi

couleur

BMW 325i 2001, gr. sport++,
sac a ski, 97000 km.

wlutex.ca ©514-336-3000

i

JAGUAR

BMW 535i 1990, blanche, 4
ptes, int. cuir noir, siéges avant
chauffants, a/c, 320000 km,
bon état, 6500%. 514-898-9011

BMW 540l 2001, noire acryli

JAGUAR LAND ROVER LAVAL

LAND ~ \
“ROVER

que, 6 vit., mags + pneus hiver,
55 000 km, état A1, 45 000$
Pasquale, (514) 892-9827

BMW M3 2001, carbon black,
cuir noir, 6 vit., 70500km, tout
équipé, 498008, 514-774-7676

SOLDE

CHEV Cavalier 2002, aut., 2
ptes, 40 000km, 11 500$ nég.,
alarme, a/c, 514-731-8518

CHEV Impala 01, aut., 95 000

GRAND

VEHICULES DE DEMONSTRATION
ET D’OCCASION

D’ETE

km., équipé, 8 pneus, exc. état,
12900 $ nég. 514 620-5554

CHRYSLER Intrepid 2000, A1, 05 Jaguar XKR conv
151 000 km, gris acier, 4 pneus _

neufs, 65008. 450-465-4345 83 Jaguar X t}{pevf),li
CHRYSLER Néon 2001, man., Jaguar J

4 ptes, 56 700 km, a/c, une pro- | 04 Jaguar S-type 4,2
prio, gar., méme prix qu' aux (4 [and Rover Disco SE

encans. 8000 § (450) 472-9126

CHRYSLER PT Cruiser LTD 04 Land Rover Freel HSE

01, bas km, toit, cuir

Toyota Duval 450-443-3833

AUDI TT 2002, Coupé, bleu
marine, 225 cv, 20 000 km,
39 000$. 514-585-3291

BMW 318TIl 1996, aut., violet
fongé, 116 000 km, 1 seul pro-
prio, 13 000 $, 450-659-5735.

BMW _323i 1999, 69000 km,
aut., Titane, 8 pneus. 21500$.
514-428-8501; 514-346-5270.

BMW 323i 2000 noire, cuir bei-
ge man. toit ouvrant, 98 000km,
24 500 $, 450-929-3849

BMW 325 CI 2002, man., bleue
/tan 13 000km, impeccable, pas
hiver, 35 8008, (514) 241-9267

- 03 Jaguar S-type R
CHRYSLER PT Cruiser, 2002, 03 X 30
45000 km, aut., alc, 14995 § Jaguar -type 3,
Duval Mazda-514-990-9164  } 03 Jaguar S-type 3,0
$596. 140 000k, hosbon s, [ Oz Jaguar - X-type 2,5
A m, trés bon état,
taut voir 9995$, 450-447-5977 02 Jaguar X-type 3,0
CORVETTE 206, 2003, 405cv, | 02 Jaguar X-type 3,0
13 _()Ookm_,d pr?priggosgi(?(i)gal, ja- 02 Jaguar S-type 4,0
mais acciaente, , gar.
prol. GM: Total Plus, 72 mois, 02 Jaguar X-type 215
100 000km, 2960$. Téléphonez 02 ]aguar S.type 4,0
au450-973-4123 de 9h 2 23h 01 Jaguar S-type 3,0
FOCUS Fam. SE 03, 8 pneus, !
25200 km, 407 .59 $/30 mois, [ 01 Jaguar X] 8
Exc. condition! 514-282-8761 01 Jaguar S-type 3,0
FOCUS ZTS 00, 60 000km, bal. 1 01 Land Rover  Disco SE
gar. 2 ans, equipee, + + extra, 01 Land ROVQ[ DiSCO SE

12 500 $ nég., 514-253-6597

SUBARU SVX 94, bleu, tres
rare, méc. refaite, 190 000 km,
10 400 $ nég, 514-983-1085

550 AUTOMOBILES 550 AUTOMOBILES

VEHICULES DE DEMONSTRATION

VEHICULES D’OCCASION

Tous les véhicules d’occasion sont admissibles a la
location et I'extension de garantie

VENTE D’ETE

Voitures neuves

ACTUEL

magazine

Tous les vendredis dans

LA PRESSE

année en Floride et je dois apporter
beaucoup de matériel. Je considére
faire l'achat d'une fourgonnette
d'occasion, mais jhésite entre les
modeéles suivants : Montana,
Venture et Caravan. Quel modzle
répond le mieux a mes critéres :
confort, économie d'essence et
fiabilite.

— J.C.Gendron

Avez-vous sérieusement besoin

d’une fourgonnette ? Il existe
d’autres solutions. Vous ne précisez
pas si vous souhaitez absolument
vous procurer un véhicule d’occa-
sion ? Le RendezVous de Buick ou
I’Aztek de Pontiac (si vous ne dé-
testez pas passer inapercu) peuvent
s’avérer de bons choix. L’Aztek,
surtout, car son prix est tres négo-
ciable. Vous pourriez aussi songer
a vous tourner vers une familiale.
La Focus, par exemple, qui a fait
I’objet de notre plus récent match
du mois. Malgré sa petite taille,
cette familiale a un coffre tres ac-
cueillant. Méme si la fiabilité n’a
pas toujours été sa marque de com-
merce, il y a aussi la Passat familia-
le qui, depuis peu, est offerte avec
un moteur diesel. Etes-vous moins
indécis maintenant ?

Vous pouvez faire parvenir vos
questions et commentaires a notre
chroniqueur Eric Lefrancois a I'adresse
suivante : elefranc@lapresse.ca

CARRIERES

OU EST LEMPLOI ?

Le samedi dans (NF33

1000 km 108 000 $ 2004 911 Coupé 40° anniv. 2 disponibles
5000 km 41900 $ 2004 911 . N ' ibl
6000km 86000 $ 004 9 Cou?e euves 6 dfsponfb es
3000km 62000 $ 2004 911 Cabriolet Neuves 4 disponibles quide 3X10
10000 km 47 000 $ 2004 Boxster Neuves 4 disponibles
8000 km 36 000 $ 2004 Boxster S Neuves 2 disponibles
2004 Cayenne V6 Neuves 3 disponibles
- ACURA DE LAVAL
g 888 llim gg ggg ; 2004 Cayenne S Neuves 7 disponibles 2500 Boul. Chomedey
m 2004 Cayenne Turbo  Neuve ENDUE: (450) 682-4050
20 000 km 42900 $ Y —_—
62000 km 28900 $ <
65000 km 32900 $ v?'tures de,
38000km 34900 § démonstration
;g 888 Em gé 388 i 2004 Boxster Gards red Démo
m . .
55000 km 37900 § 2004 911 Coupé Cobalt blue Démo HHONDA
63000 km 34900 $ 2004 911 Cabriolet Arctic silver Démo Lapi Lasall
60 000 km 35900 $ 2004 911 C4S Cabriolet Arctic silver Démo 1?32 4§p3|z;e_’6;ssase
54000 km 32900 $ 2004 G ) . B}
ayenne V6 2 disponibles Démo 1 (888) 275-6565
63 000 km 29 000 $ ————
72000 km 28 900 $ 2004 Cayenne S 5 disponibles z\w SPINELLI honda.com
2004 Cayenne Turbo  Noir/Noir Démo

TOYOTA 4 Runner LTD 98, air,
toit, équipé, bas km

Toyota Duval 450-443-3833

TOYOTA Sienna 01, 74 000 km
seulement, trés propre, spécial

Toyota Duval 450-655-2350

TOYOTA Tundra 2000, 4x4,
95 000 km. extraCab A-1. 8
pneus 19 800%. 514-943-2130

VEHICULES

548 5000 $ ET MOINS

MERCEDES 300E, 1987, toit,
265 000km, pneus hiver, pro-
pre. 45008 nég. 514-642-5988

Certifiée Etoile : La Mercedes des Mercedes d'occasion.

e
3248714

Galuia JAG UAR

Exclusivement par
Mercedes-Benz

.

3000 km, 128 500 $

2004 SL 500, AMG Noir/noir, toit panoramique,
volant chauffant, garantie du manufacturier jusqu’en 2007,

2004 SLK 32 AMG, Argent métallisé /noir, Systéme BOSE,
phares Xénon, 800 km, 67 500 $

550 AUTOMOBILES

2000 SL 500, Argent/gris, siéges orthopédiques,
Systeme BOSE, garantie prolongée, 37 000 km, 59 500 $

GMC Sierra 3500 SLE 2X6
2003, king cab, V8, air.
wlutex.ca ©514-336-3000

2003 CL 55 AMG, Noir métallisé/noir, pare-soleil arriére,
“keyless g0”, siéges avant ventilés, garantie du manufacturier
jusquen juillet 2008, 15 500 km, 129 500 $

HONDA Accord, EX, 02, 4 cyl.,
5 vit., toit, cuir, 42 000km, 2 ptes
6cd gar. 19 900$ 514-248-4085

HONDA Accord EX 2001, noir,

PLYMOUTH Voyager '96, tout
équipée, 140 000km, 8 pneus,
garantie, 50008 (450)926-8877

550 AUTOMOBILES

ACURA Integra RS 1998,
132 000km, a/c, CD, antivol,
mags. 10 995%. 450-441-7848

ALFA ROMEO 164 LS 94,
man., 4 ptes, un vrai bijou !
12000 $ ferme, (514) 494-0958

2003 ML Elégance, Noir/noir, toute équipée, garantie
du manufacturier, 9 000 km, 45 900 $

tout équipé, toit.

Toyota Duval 450-655-2350

Nouvel arrivage de modeles Classe C et Classe E

HONDA Civic coupé LX 2002,
man., démarreur. 58 000 km.
12900 $. 450-689-9661

dq

www.ri

Mercedes-Benz West Island
4525, boul. St-Jean, Dollard-des-Ormeaux (514) 620-5900
www.westisland.mercedes-benz.ca

Mercedes-Benz Rive-Sud
4844, boul. Taschereau, Greenfield Park (450) 672-2720
cedes-b

HONDA Civic LX 2000 sans a/c
56 000km, 8 pneus, 10 5008,
seul proprio, 514-271-7785

HONDA Civic LX 99, 4 ptes,
aut. 82 000km, silver, CD Sony,
A-1,8500 $, 514-812-5649

HONDA Civic SE 00, argent,
65 000 km, CD, a/c, gar. prolon-
gée 06, 13 000 $ 514-941-4451

3248652

ca
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TAUX DE FINANCEMENT
A PARTIR DE

TAUX DE LOCATION
A PARTIR DE

AUDI A4 2.8 2000, 65 000km,
22000$ nég., exc. état, équipé,
450-224-7291, 450-229-9573

1,9% 1 2,9%
AUTOBAINES

HYUNDAI Accent GSI Sport,
99, rouge, 64 500km, aut., toit,
5899$. 514-276-3784

HYUNDAI Sonata 03 gris a/c
18 700km vitres teintée phares
anti-brouillard 514-349-4393
LEGACY GT 2000, 4 ptes, 5 vit.
84 000 km, 15 500 $, Subaru
Auto Centre, (514) 928-5327
MAZDA Protegé LX 2003,
40500 km, aut., air, gr. élect..
wlutex.ca ©514-336-3000

Mercedes-Benz

jours

consécutifs

pour

par jour
pour 3 lignes

par jour
*taxes en sus

LES PETITES
ANNONCES

3207314

Payables avant publication.

seulement

97 S*

199 $* par ligne additionnelle

LA PRESSE

cyberpresse.

987-VENDU

sans frais 1 866 987-VENDU

Pour cette offre sp ciale, aucun changement ne peut tre apport au texte orlqmal en cours
de publication. On peut annuler apr s la premi re parution, cependant la facturation
s tablira obligatoirement pour le nombre de jours de parution demand lorsdelar servation.

MERCEDES 300 SE 1991, or,
157 000 km, comme neuve, 2e
proprio, 9500 $. 514-979-3137.

MERCEDES 560 SEL 1990,
97 400 km certifié, pas d’hiver,
taupe, 15 000 $. 514-792-5478

MERCEDES C240, 2001,
75000km, garantie '07, 31 500$
514-349-0671, 450-688-6718

MERCEDES SLK 230 2003,
cabrio, bleu azur, 25 000km,
pas d’hiver, 4 pneus hiver, repri-
se bail. Bal. 21 mois ou achat
(8000 $ dépot) 514-485-0259

MERCURY Marauder 2003,
9700 km, noire, tout équipée
w-lutex.ca ©514-336-3000

NISSAN Altima 2002, gris, bas
km, tout équipé.

Toyota Duval 450-655-2350

NISSAN Altima GXE 2000, tout
équipé, man., 109 000 km, im-
pec. 9995 $ 514-241-8934
NISSAN GXE 1999 a 2001, air,
équipé, bas km

Toyota Duval 450-443-3833

PONTIAC Grand-Am SE 99,
gris 2 ptes, a/c, pneu hiver, exc.
condition 7000$. 514-426-8367

ca

45 995%
450-635-7666; 514-862- 9501

PORSCHE Boxter 99, grise,
25000 km , tiptronic, comme
neuve, 39 500 $, 450-602-8565

ROLLS-ROYCE Silver Spirit
89, impeccable, 145000 km,
entretien complet concession-
naire, 39 900$. 514-824-2440

3246635

SAAB 900 S, 1998, 87 000 km,
bleu, 4 ptes, impec, 14 500 $,

demander Victor, 514-821-2824 Tél.

SAAB Viggen 00, man, 4 pneus
hiver/ freins neufs, 101 000 km,

Voitures d’occasion

Centre Porsche Lauzon

2455, boul. Chomedey, Laval
: (450) 688-1144
www.lauzonporsche.com

D) | | cortifices » (SPINELLI]
‘ROVER 2003 911 Cabriolet Tip Cobalt blue 15 000 km
. GOINFINITI
2003 911 C4S Tip Basalt black 8 400 km
3475, BOUL. LE CARREFOUR, LAVAL 2002 911 Turbo Option X50 7 500 km 31; E:r)n;\gig’k;-zczlazire
info@Jaguarlandroverlaval.com 2004 Cayenne S Crystal siver 18600 km | 4'(888) 697.9141
) g 2001 911 C4 Cab Seal Gray 33 700 km EPInELLS
(‘51;3) 222 }ggg 3 1999 911 C2 Tip Arctic Silver 31 200 km
( ) - ‘ 2004 Cayenne S Titanium @
2002 Boxster S Noir/Noir 19 200 km
0 AUTOMOBILES | 2002 911 Cabriolet Noir/Noir 25700 km ‘ =
55 2000 911 Cabriolet ~ Ocean Blue 17 500 km B OIGV(‘ rt
momscne sos 1esor | | Financement ou location disponible CILY BLAINVILLE
yaut 20 000 LnJ.ésQ._ pour avec Services Financiers Porsche Toujours plus de
vendre. 514-983-9996
PORSCHE Boxster, 01, man.
Porsahe, " Peco0le Bel S8 Véhicules d'occasions

A PLUS BAS PRIX
418 boul. Labelle
Blainville (Qc.)

450 430-2223
fax: 450 430-1123

3246639

A1,24 300$. 418-563-0456

SATURN SC1 2001, rouge,
man., 88 000 km, démareur,

70008 nég., (450) 632-9272

550 AUTOMOBILES

[(AI W= W=

VOLKS

POPULAR
MONTREAL

274-54M1

Certifié Pur Volkswagen
Véhicules d’occasion
inspectés et garantis

d’occasion avec
garantie limitée de
2 ans ou 40 000km
Assistance routiére 24h

99, New Jetta GLS, man. rouge,
48'000km, 2|

02, GoIfGLS aut., argent,

23 400km .0l

00, Golf GLS, TDI, argent, aut.
74 000km

01, Cabrio GLX, bleu foncé, 24
000km, man. 5 vit.

02, Golf GLS, man., 5 vitesses
32 000km, toit, mags, bal. de
gar. de Volks pour plus d'un an
+ gar. certifié de Volks pour 2
ans supplémentaire.

01, Jetta GLS, automatique, 2I,
61000km

www.popularvw.com
Financement disponible

sur voiture certifiées

4.9% jusqu’a 60 mois
sur modeles 2000 a 2004

Etes-vous fait @

pour Volkswagen?*
274-5471

POPULAR
MONTREAL

VOLVO V70 T5, 2001, fam.
80 000 km, cuir, mags, toit, tout
équipé 23 900 $ 514-949-5091

VOLVO V70 XC 2002 AWD, A-
1, or cendré, toit, radio Dolby
Prologic 4 cd + accessoires.
37800%, 514-838-1154.

55 AUTOS/CAMIONS

ANTIQUES ET DE
COLLECTION

2 TRACTEURS FORD 1952 et
1954, trés bon état, peut servir

au quotidien ou pour collection.

Cell.: 514-242-0890
BATEAUX,
SPORTS

658
NAUTIQUES

JEANNEAU SO 34.2, 2001 en-
rouleur méat, guindeau, autopilo-
te... Etat neuf! 450-433-2694

SUNRAY 1987, 20 pi., Mercrui-
ser, 165 HP, inboard, peu utili-
sé, plusieurs extra. Comme
neuf. Négociable 514-288-2924

VEHICULES
RECREATIFS

667

ROULOTTE Sierra 31’ 95, ext.
double, pte patio, 16 500$ ou
meilleure offre. 450 454-6736

PORSCHE 911 2000, C2, noir.
Bancs sports, 57 000 km.

3243228 66 500 $. 514-362-1981

VOLVO S70, 99, 91000 km,
A1, équipé, automatique, noir.
514-712-1494

WESTFALIA 1987 GL, mécani-
que A-1, 193 000km, moteur
neuf, trés propre, 819-563-4599

Des actions
concretes
pour
CHANGER
LE MONDE

D W”jff dowe

(0)'4t:111]
Québec

514.937.1614
1.877.937.1614 (sans frais)
www.oxfam.qc.ca

561 St-Joseph,Lachine
(514) 634-7171
1 (800) 352-6111

SPINELLIsuto.com

& mazoa
3175 Victoria, Lachine

(514) 637-1153
1(866) 637-1153

SPINELLIsuto.com

%

Mercedes-Benz
Laval

3131 Autoroute
Laval ouest, Laval

450 681-2500
514-856-2929

Le guide des concessionnaires
du Grand-Montréal

[ .

@

Mercedes-Benz Centre Porsche

L
West Island 2455, Boﬁl‘fz(?r?omedey
4525 boul. St-Jean Laval

450688 -1144

www.lauzonporsche.com

Dollard-des-Ormeaux
514-620-5900

Mercedes-Benz
Rive-Sud
4844 houl Taschereau
Greenfield Park
450-672-2720

Certifiée O
e, | I
Exclusiverment par

Mercedes

@ FéVo1a
<@

CARREFOUR SUZUKI
250 Boul. Lahelle, Laval

(450) 625-1114

10 Auto Plaza Pt Claire
(514) 694-1510
1 (800) 326-1510

SPINELL Isuto.com
Ol’lt~
4220, boul. Samt urent
(coin Rachel) (]
(514) 289-MINI (6464)
www.minimontroyal.ca Lexus
450-682-1212 450-682-1212 @ TOYO_.I-A
255, boul. St-Martin est
Laval

(450) 668-2710
1-800-625-3987

vimontlexustoyota.com

MINI
LAVAL

2450, boul. Chomedey
Laval (450) 682-1212
www.laval.mini..ca

LEXUS
& TOYOTA
561 St-Joseph Lachine

(514) 634-7171
1 (800) 352-6111

CITE MITSUBISH] SO=ttieece

anglewstropoitainy /AN JEOWEHIE

ol on G TOYOTA
Avec vous depuls 1969
TERREBONNE

1369, Montée Masson

m (450) 471-4117
W N ISSAN 1-888-800-4117
345 Brunswick P.Claire

(514) 697-9141
1 (888) 697-9141

Swedish

SPINELLIauto.com Auto centre
, Les Spécialistes
CITE NISSAN SAAB & VOLVO
(3500 I(B;oul. Jean-Tann) de Montréal
prés Cote des Neiges
(514) 739-3175 2115 Oid Orchard
www.citenissan.com (514) 484-3200

La Capitale

locations lutexe

e Location a long terme
autos et camions légers
* Kilométrage illimité
Bail flexible
Véhicules d’occasions

www.lutex.ca

Montréal (514)336-3000
Q c (418)644-4100

3209727A

CHERCHE RELATION DURABLE POUR
2 ANS 0U 40 000 KM

Véhicules d’occasion Certifié Pur Volkswagen.
Inspectés en 112 points. Couverts par notre
garantie limitée 2 ans ou 40 000 km, selon la
premiere éventualité. Cherchent nouveaux
propriétaires pour partager moments intenses.
Contact : www.vw.ca/cpv

Certifié Pur |

Volkswagen '

3209747
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L'AUTO

Ce que jeunesse veut...

Nouvelle cible des constructeurs, les jeunes ne se laissent
pas séduire facilement. Oubliez les couleurs et les formes
étranges, la génération Y cherche d'abord une voiture
fonctionnelle et pas chere ! Les constructeurs |'ont-ils enfin

compris ?

ERIC LEFRANCOIS
COLLABORATION SPECIALE

uatre millions. C’est le

nombre de jeunes qui,

chaque année, obtiennent

un permis de conduire
aux Etats-Unis et qui, par consé-
quent, cherchent un volant a se
mettre sous les mains.

Normal que les constructeurs
s’intéressent a eux et cherchent a
produire des véhicules qui répon-
dent a leurs attentes. Car méme si
les jeunes n’ont pas les poches bien
creuses, ils révent comme les autres
a la Subaru WRX, a la Mini Cooper
S, mais aussi a des BMW et des
Mercedes.

Jusqu’ici les constructeurs ont
pourtant pensé bien naivement
que des lignes bizarroides, des
couleurs « capotées » et des ran-
gements inusités feraient courir
les jeunes chez les concessionnai-
res. Erreur. Les ventes de la Pon-
tiac Aztek le prouvent : les voitu-
res a I’allure étrange ne sont pas
in, mais bien out.

Pour corriger le tir, I'industrie
de l"automobile a été contrainte
de refaire ses devoirs, de remettre
en question ses méthodes de mise
en marché et de mieux identifier
les goftits, les besoins et les activi-
tés des jeunes.

Le recours aux médias tradi-
tionnels (télévision, radio, jour-
naux) a ainsi fait place a des con-
cours sur Internet ou a des essais
routiers sur les campus universi-
taires. Les futurs diplomés béné-
ficient par exemple de réductions
instantanées de 500 $ et plus a
I’achat ou a la location d’un véhi-
cule.

Toyota a décidé d’aller beau-
coup plus loin pour séduire les
nouveaux conducteurs: le
constructeur japonais a lancé une
marque distincte, Scion, spéciale-
ment destinée aux jeunes Améri-
cains. La stratégie est payante, car
Scion est la marque la plus popu-
laire aupres des jeunes acheteurs
aux Etats-Unis. Et, selon J.D. Po-

wers, un acheteur sur cinq de la
marque jeunesse de Toyota a
moins de 25 ans.

DaimlerChrysler jongle aussi
aujourd’hui avec l’idée de se do-
ter d’'une marque spécifique pour
les jeunes. Le constructeur ger-
mano-américain doit faire con-
naitre sa décision d’ici la fin de
I’année. Au siege social, toute-
fois, on n’est pas encore convain-
cu qu’il s’agit de LA solution
pour rajeunir la clientele. Lancer
une marque distincte permettrait-
elle au constructeur de rallier les
jeunes aujourd’hui attirés par la
Civic ou la Jetta ?

Peut-étre, mais les observa-
teurs rappellent que le logo sur le
capot n’explique pas a lui seul la
popularité d’un véhicule. La faci-
lité avec laquelle les jeunes peu-
vent personnaliser leur Civic, di-
sent-ils, est ainsi directement
reliée a leur engouement pour
cette petite voiture. Conclusion :
les jeunes cherchent un produit
qui répond a leurs besoins, pas
une marque a laquelle s’identi-
fier.

En langant Scion, Toyota cher-
chait d’abord a ramener les jeu-
nes dans les salles d’exposition.
L’age moyen des propriétaires de
la marque japonaise est, apres
tout, de 46 ans. DaimlerChrysler
se trouve sensiblement dans la
méme position. Ses trois bannie-
res (Chrysler, Dodge, Jeep) atti-
rent en moyenne des consomma-
teurs agés respectivement de 50,
44 et 43 ans.

Mais 1’approche jusqu’ici
adoptée par les strateges de
DaimlerChrysler differe quelque
peu de celle de Toyota, dans la
mesure ou la création d’une nou-
velle marque, si cela devait se
réaliser, devra satisfaire deux ob-
jectifs : attirer les jeunes ET les
acheteurs d’un premier véhicule,
lesquels n’ont pas tous nécessai-
rement 20 ans.

Le patron du groupe Chrysler a
d’ailleurs tenu a le rappeler dans
une entrevue qu’il accordait ré-
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PHOTO FOURNIE PAR DAIMLERCHRYSLER

La Dodge Sling Shot (née Smart Roadster) vise un public jeune. Elle pourrait &tre intégrée a la nouvelle banniére que
DaimlerChrysler songe a lancer d'ici deux ou trois ans.

cemment au USA Today. « L’idée
de créer une marque dédiée aux
jeunes n’était pas notre prémisse
de départ, souligne-t-il, nous
souhaitions d’abord donner nais-
sance a une marque dont les pro-
duits seraient tous financiere-
ment accessibles. »

Des marques pour les jeunes

Dans une industrie ou les mar-
ques se bousculent sur 1’échi-
quier, est-il utile d’en ajouter de
nouvelles ? Plusieurs observa-
teurs, dont George Murphy, vice-
président de la mise en marché
des marques du groupe Daimler-
Chrysler, doutent de la nécessité
d’en arriver la. « Jusqu’ici, je n’ai
pas vu la moindre étude qui indi-
que que nos marques actuelles
sont incapables d’attirer les jeu-
nes si elles commercialisaient les
bons produits. » Scion est peut-

",

Aztek : « Ce qui est laid, est laid... »

PHOTO FOURNIE PAR PONTIAC

Jusqu'ici les constructeurs ont pensé bien naivement que des lignes bizarroides, des couleurs « capotées » et des
rangements inusités feraient courir les jeunes chez les concessionnaires. Erreur. Les ventes de la Pontiac Aztek le
prouvent : les voitures a l'allure étrange ne sont pas in, mais bien out. « Ce qui est laid est laid et ce qui est beau est
beau, dit Martin Desorsiers, 19 ans. Une Aztek sera toujours laide, peu importe I'age des yeux qui la regardent. »

étre la marque qui obtient les
meilleurs résultats aupres des
jeunes aux FEtats-Unis, mais la
moyenne d’age des propriétaires
de la marque est tout de méme de
40 ans! On comprend alors
mieux les hésitations de Daimler-

Chrysler. D’autant plus qu’une
nouvelle banniere risque d’avoir
du mal a se distinguer des mar-
ques actuelles.

Comme c’est le cas pour Scion
avec Toyota, les voitures d’une
nouvelle marque de DaimlerCh-
rysler seraient en effet offertes
dans les mémes salles d’exposi-
tion, vendues par les mémes re-
présentants, et réparées par les
mémes ateliers de service que fré-
quentent « popa et moman ».
Seule BMW est parvenue a ce
jour a faire mieux (mais au prix
d’un investissement majeur),
avec son réseau de distribution

indépendant pour la Mini. La gé-
nération Y est-elle si capricieuse
que cela? Ses gotuts sont-ils si
différents ? Peut-étre pas au fond.
« Ce qui est laid est laid et ce qui
est beau est beau, dit Martin De-
sorsiers, 19 ans. Une Aztek sera
toujours laide, peu importe l’age
des yeux qui la regardent. »

La génération Y recherche un
véhicule polyvalent, fonctionnel,
amusant a conduire et a regarder
et vendu a bas prix « pour que les
mensualités ne rognent pas sur
nos loisirs », ajoute Nathalie
Bouvier, 23 ans.

Se faire aimer des jeunes ? Le
défi qui attend les constructeurs
d’automobiles est immense. Dif-
ficile, en effet, de trouver les
mots, les gestes et les produits
qui convaincront d’un coup et
chaque année quatre millions de
nouveaux automobilistes.

N i g i i i

PHOTO FOURNIE PAR BMW

BMW entreprendra, le mois prochain en Europe, la commercialisation de sa

Série 1, vendue a partir de 21 000 euros (environ 32 000 $).

Le haut-de-gamme
sattaque a la petite voiture

ERICLEFRANGCOIS
COLLABORATION SPECIALE

Les portieres des Audi, BMW, Mer-
cedes ou Saab souhaitent, elles aussi,
s’ouvrir aux jeunes. Les constructeurs
n’hésitent donc plus a réduire la taille
et le prix de leurs véhicules pour atti-
rer l'attention de la génération Y.

En Europe, les ventes de petites voi-
tures haut de gamme s’enflamment.
Ainsi, la Audi A3, coqueluche de cet-
te catégorie en devenir, a été vendue
a plus de 131000 exemplaires en
2003 (une hausse de 22,3 % par rap-
port a I'année précédente), suivie de
pres par la Classe A de Mercedes et
la Mini.

Cet automne, BMW vient mettre
son grain de sel dans ce nouveau cré-
neau avec sa Série 1 qui, dotée des
attributs de la maison sur le plan
technique, promet d’offrir autant
d’agrément de conduite que les au-
tres produits frappés de I’écusson
bleu et blanc.

La bonne nouvelle pour nous qui

nous trouvons de l'autre coté de I’At-
lantique, c’est que tous ces produits
poseront d’ici peu leurs roues sur no-
tre continent et permettront aux jeu-
nes (et aux moins jeunes) de s’offrir
un produit d"'une marque de prestige
avant de découvrir leur premier che-
veu blanc.

D’ici a ce que les A3, Série 1 et
Classe A se fassent visibles, la Mini
et plus récemment la 9-2x de Saab se
chargent d’ouvrir la voie et de s’en
prendre au précepte du « plus c’est
gros, mieux c’est», une perception
que les jeunes ne semblent d’ailleurs
pas partager. Et si, contrairement a ce
que croyaient les concessionnaires,
les petites voitures étaient elles aussi
génératrices de profits ?

Une inquiétude, une seule : l'intro-
duction de nouveaux modeles plus
petits nuira-t-elle au prestige des
grandes marques ?

Peut-étre, mais ne dit-on pas aussi
que Cest dans « les petits pots que
l'on retrouve les meilleurs on-
guents ».

ANJOU
NISSAN

@Zabriel
7010, boul. Henri-Bourassa E.

324-7777

www.gabriel.ca
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* Location 48 mois, 24 000 km par an inclus. Taxes, immatriculation et assurances en sus. T4RG 75-AE00

curite

GRANDE LIQUIDATION NISSAN 2004 m..vy, L' ghZt
S ent

ALTIMA 2005

269"

Comptant initial de 3 495 $
Transport et
préparation inclus

LOCATION a partir de

** Location 48 mois Pathfinder 2004 Chinook modele (5CRG74AEQ0). Taxes, immatriculation et assurances en sus.
24000 km par an inclus. *** Taux de financement de 1,8 % disponible sur Pathfinder pour les termes de 36 mois.

$**
/mois

369

Comptant initial de 3 695 $
Transport et préparation inclus

Taux de financement
a l'achat a partir de

POINTE-AUX-
TREMBLES

NISSAN
@abrie’

12 260, rue Sherbrooke Est

645-7777

www.gabriel.ca /

o/o***
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LE GRAND SOLDE

OLYMPIQUE

CELEBRONS LEXCELLENCE

Nous sommes un fier commanditaire de |’équipe olympique canadienne.
C’est pourquoi nous célébrons I’excellence avec des offres exceptionnelles.

Dodge (&4 Caravan

LA MINI-FOURGONNETTE PREFEREE AU PAYS

DODGE CARAVAN 2005

LOUEZ A
wois. et +
LOCATION DE 48 MOIS.

COMPTANT DEPOT DE
INITIAL SECURITE

. . . Equipement de série:
t
OPtlons de location de 48 mois offertes e Moteur V6 de 3,3 L, 180 ch e Habitacle pour 7 passagers

Mensualités Comptant initial * Climatiseur  Léve-glaces, rétroviseurs et verrouillage a commande électrique
¢ Régulateur de vitesse

308 2 03 s e Radio AM/FM avec lecteur de CD

246 2999 e Sacs gonflables avant a déploiement progressif

199 $ 52385$ e Systéme de prévention du vol Sentry Key™

0
ou & DE FINANCEMENT A LACHAT POUR 60 MOIS

LE GRAND SOLDE OLYMPIQUE SE TERMINE LE 30 AOUT.
VISITEZ VOTRE CONCESSIONNAIRE CHRYSLER e JEEP,, » DODGE OU DODGE.CA.

3199716A

3199717

FINANCEMENT OFFERT
EXCLUSIVEMENT PAR

SERVICES FINANCIERS
CHRYSLER CANADA

¢ Dodge du Québec

sont exclusives et ne peuvent étre jumelées a aucune autre offre, a I'exception de la remise aux diplémés et du programme d’aide aux handicapés physiques, et s’appliquent a la livraison au détail des modeles neufs 2005 sélectionnés en stock. Les offres peuvent changer sans préavis. Le concessionnaire peut louer & prix moindre. Le concessionnaire peut devoir commander ou échanger un véhicule. ® Marque officielle du Comité olympique canadien. MD Jeep est une marque déposée de DaimlerChrysler
Association publicitaire des concessionnaires Chrysler ¢ Jeepy,

réserve de |'approbation de Services financiers Chrysler Canada. Services financiers Chrysler Canada est un membre du groupe de Services DaimlerChrysler Canada. Transport et taxe sur le climatiseur (lorsque applicables), immatriculation, assurance, droits sur les pneus neufs, frais d’inscription au Registre, taxes et frais d’administration des concessionnaires en sus. Photo & titre indicatif seulement. Voyez votre concessionnaire participant pour les détails et les conditions. Ces offres d’une durée limitée
Corporation, utilisée sous licence par DaimlerChrysler Canada inc., une filiale a propriété entiére de DaimlerChrysler Corporation.

t Tarifs mensuels établis pour 48 mois pour la Dodge Caravan 2005 avec I'ensemble 28C. Le dépdt de sécurité est de 0$ pour une période de temps limitée seulement et peut changer sans préavis. Premier versement exigé a la livraison. Location pour usage personnel seulement. Aucun rachat requis. Le locataire est responsable de I'excédent de kilométrage aprés 81600 km au taux de 15¢ le kilometre. ¢ 0% de financement & I'achat pour 60 mois sur les Dodge Caravan 2005 en stock. 1, ¢ Sous
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