
•• "•

Avril1967re de chez-nousSupplément de La T<• «

•MM

Intégré: une vole <favenir?L’élevi

le marché québécois des bovins
à l’heure de l’informatique

RsvM
•Jàp.&t-ik'.

'
'f:F?#1*

it «

N? - VWh WrSiH 

ï+WÏMX'-C--

_
_
_
_



Blonde d’Aquitaine

LA BLONDE PRÉSENTE L’UNIQUE ET EXTRAORDINAIRE PARTICULARITÉ  

DE SE COMPORTER EN ÉLEVAGE COMME UNE RACE DE TYPE RUSTIQUE  

ET EN ENGRAISSEMENT COMME L'ANIMAL BOVIN LE PLUS  

PERFORMANT PRODUISANT, AU MOINDRE COÛT, QUELS QUE SOIENT 

SON ÂGE ET SON MODE D’UTILISATION, LA PLUS GRANDE QUANTITÉ  

DE VIANDE MAIGRE.
Ces qualités se traduisent par des prix plus élevés pour tous les types d 'ani­

m aux (reproducteurs, m aigres ou viande) ce qui procure à l'é leveur le m eilleur 

revenu, une plus grande possibilité de choix et donc davantage de sécurité.

Les B londes n'ont pas peur de l’h iver canadien.

La B londe d'Aquitaine c’est aussi l'am ie des bouchers et des consom m ateurs 

car elle est la m oins grasse et sa viande est tendre et délicieuse.

C'EST DONC BIEN LA GRANDE RACE MODERNE DE  

CROISEMENT TERMINAL QUE TOUT LE MONDE ATTENDAIT.
Croiser avec un Blond c'est m ettre un turbo dans le m oteur.

Et avec ça, si élégantes, si douces.

Pas étonnant que les ÉLEVEURS PRÉFÈRENT LES BLONDES!...
---------------Pour toute information, consultez un de nos éleveurs :----------------

Laurent Detrotiere
265, roule de la M er 

S le-FInvie (Quebec) GOJ 2L0 

Tel (418)775-5408

Bernard Fortier
1 734. Rang 2

St-P ierre-Baptiste GOP 1K0 

Tel (418)453-2475 

Claude Mercier 

1578. Dublin 

Inverness GOS 1K0 

Tel (418)453-2418 

C & R Nltschkle  

U Le plus gros troupeau 

du Quebec »

RR 1. Angers 

(Quebec) JOX 1B0 

Tel (819)986-3455

Jacquee Paradii
«Eleveur depuis 1975» 

980, roule 132. 

Notre-Dam e-du-Portage 

C le R iviere-du-Loup G0L1Y0 

Tel (418) 867-1098 

Yve» Patry
«L'avenir c'est la B londe» 

R.R. 1, Quyon 

(Quebec) JOX 2V0 

Tel (819) 458-2013 

Jean-Claude Roy 

«Sem ence du taureau Chérit 

a vendre»

580. Rang du M ilieu 

St-P ierre, cte M ontm agny 

GOR 4B0

Tel (418)248-2707

J.-M. Voyer
« Au service du Québec et 

des M aritim es»

1191, rue Beaupré 

Ste-Foy G1W 4B6 

Tel. Res : (418) 659-1163 

Bur,: (418) 871-1182 

M. Lucien Fortin 

1056, Rang Belle-R iviere 

St-Gédéon, Lac-St-Jean 

GOW 2PO

Tel (418) 343-2295

Les gabolysats ËSUttfV*

DU NEUF EN NUTRITION ANIMALE

Distributeur exclusif

Distrival 
Canada Ltée

M elbourne (Québec) 

Tel.: (819) 826-2540

1-800-567-6915

Un concentré naturel qui a fait ses 

preuves en Europe s'incorporant 

avantageusem ent aux m inéraux 

de vos rations "Les gabolysats"

Supplém ent de La Terre de chez 

nous, édition du 9 avril 1987.

Éditeur
La Terre de chez nous 

Union des producteurs agricoles 

555, boul. Roland-Therrien 

Longueuil (Québec) J4H 3Y9 

(514) 679-0530

Directeur
Hugues Belziie

Rédacteur en chef
Poste vacant

Rédacteur en chef adjoint 
et responsable de la publication
Jean Savard

Collaborateurs
Gill Barrows, Gaétan Bélanger,

C laude Brabant, Robert Dutrisac, 

Louis Hébert, G illes Larochelle, 

R ichard Petit, Francine Ranger-Smith, 

Jim Romahn, Dom inique D. Rony, 

Jean-C laude St-P ierre

Révision et correction
Brabant Dutrisac Com munication

Conception graphique
Jean G ladu

Montage
M ychèle Arbour

Photocomposition
Les Entreprises Précigraphes ltée

Impression
M étropole Litho

Photo couverture
Guy Tessier

Directeur de la publicité
Réjean Pouliot

Représentants publicitaires
Christian Guinard, Réal Loiseau

Dépôt légal
Bibliothèque nationale du Québec 

B ibliothèque nationale du Canada 

ISSN 0040-3830



DDîntîS
Vol. 1, n° 1 avril 1987

1
^ a g r ic u l t u r e est devenue 
^ une industrie hautement 
U concurrentielle. Pour assu­
rer la bonne marche de son en­

treprise, l’agriculteur moderne 
doit donc se tenir au fait : innova­
tions technologiques, tendances 
du marché, actualité profession­
nelle, bien des données lui sont 
nécessaires. Toujours soucieuse 
de répondre aux besoins en in­
formation des producteurs agri­
coles, La Terre de chez noua 
ajoute aujourd’hui un élément 
important à sa gamme de publi­
cations.

La revue Bovins du Québec 
paraîtra à tous les deux mois, et 
traitera d'une foule de sujet tou­
chant l'industrie bovine. Les pro­
ducteurs d’ici pourront donc 
prendre connaissance des der­
nières découvertes en matière de 
santé animale, de techniques de 
production, de gestion agricole 
ou de recherche-développement. 
Ce sont d'ailleurs les chercheurs 
eux-mêmes qui, de leur labora­
toire, les informeront.

L'actualité sera aussi au 
rendez-vous : dans chaque nu­
méro, une équipe de journalistes 
d’ici et d'ailleurs fera le point sur 
les sujets chauds. Nos collabora­
teurs vous présenteront égale­
ment des reportages sur certai­
nes exploitations agricoles parmi 
les plus novatrices. Et pour clore 
chacune de nos livraisons, nous 
ferons un survol des principaux 
événements agricoles tels que 
rapportés par la presse au Cana­
da anglais, ainsi qu'aux États- 
Unis et en Europe.

Voilà tracé un fapide portrait 
de ce que veut être Bovins du 
Québec. Parce que nous souhai­
tons bien sûr faire de mieux en 
mieux, numéro après numéro. 
Bonne lecture.
La rédaction

Les enchères électroniques
Les producteurs de bovins du Québec 
s apprêtent à vivre une petite révolution dans 
le domaine de la mise en marché : les 
enchères électroniques. En outre, le nouveau 
Règlement sur la vente des bovins élimine 
les revendeurs et interdit toute vente directe 
aux abattoirs, ce qui permettra aux 
producteurs d'obtenir un meilleur prix.

t u a 1 1 t é

Colloque sur 
la viande bovine
S'ils souhaitent devenir véritablement 
concurrentiels à l'échelle du pays, les 
producteurs de bovins du Québec devront 
diversifier leurs méthodes de production et 
de commercialisation, de façon à pouvoir 
mettre en marché toute l’année, en quantité 
suffisante, des bouvillons d’abattage de qualité.

L'élevage intégré : 
une voie d’avenir?
Quelle orientation les producteurs de bovins 
du Québec peuvent-ils prendre pour assurer 
leur succès dans l'avenir? L'élevage intégré 
pourrait bien être la réponse à cette question

L’Ontario Livestock

il

Exchange
Les producteurs de bovins du Québec ne 
seront pas les premiers à se lancer dans 
l’aventure des enchères électroniques : de 
tels systèmes ont déjà fait leurs preuves aux 
États-Unis et en Ontario, notamment celui de 
l'Ontario Livestock Exchange. Nous sommes 
allés voir de plus près comment les choses 
s'y passent.
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M a lg ré  q u e lq u e s  o m b re s  a u  ta b le a u

1986-1987, une année fructueuse

D
a n s  l e n s e mb l e . l 'a n n é e  q u i v ie n t  

d e  s e  te rm in e r  a u ra  é té  f a v o ra b le  

a u x  p ro d u c te u r s  d e  b o v in s . S i  

c e r ta in s  d o s s ie r s  n 'o n t  p a s  a v a n c é  a u s s i  

r a p id e m e n t q u ’o n  l ’a u r a i t s o u h a i té , le s  

e f fo r ts  d e  la  F é d é ra t io n  o n t  é té  c o u ro n ­

n é s  d e  s u c c è s  d a n s  p lu s ie u r s  a u tr e s .

A in s i ,  d e  n e ts  p ro g rè s  o n t  é té  r é a ­

l is é s  d a n s  le  d o m a in e  d e  la  m is e  e n  m a r ­

c h é  d e s  b o v in s . L ’a d o p t io n  p a r  le  g o u ­

v e rn e m e n t d u  Q u é b e c , e n  a o û t d e rn ie r ,  

d ’u n  n o u v e a u  R è g le m e n t  s u r  la  v e n te  a u x  

e n c h è re s  d 'a n im a u x  v iv a n ts  e n  e s t u n  

b o n  e x e m p le . C e lu i-c i p re s c r i t n o ta m ­

m e n t d e s  n o rm e s  d ’a m é n a g e m e n t , d e  

s a lu b r ité  e t d 'e x p lo i ta t io n  to u c h a n t le s  

e n c a n s  p u b l ic s .

O n  n o te  é g a le m e n t d e s  s ig n e s  

e n c o u ra g e a n ts  d a n s  le  d o s s ie r  d e  la  g a ­

r a n t ie  d e  p a ie m e n t . A lo r s  q u e  c e lu i- c i  

é ta i t  p r a t iq u e m e n t  *  m o r t  e t  e n te r r é  »  i l  y  a  

q u e lq u e s  m o is ,  i l  e s t  r e d e v e n u  u n e  p r io ­

r i té  p o u r  le  m in is t r e  d e  l ’A g r ic u l tu r e ,  

M . M ic h e l P a g é . A in s i ,  u n  fo n d s  d ’a s s u ­

r a n c e  s e r a i t  c o n s ti tu é  s o u s  p e u  a f in  d e  

g a ra n t i r  le  p a ie m e n t d e s  s o m m e s  d u e s  

p a r  le s  a c h e te u r s  d e  b o v in s .

D ’a u tr e  p a r t , je  s u is  h e u re u x  d e  

s ig n a le r  q u e  le s  p ro d u c te u r s  m e m b re s  

d u  C o m ité  d e  m is e  e n  m a rc h é  d e s  v e a u x  

d ’e m b o u c h e  e t d u  C o m ité  d e  m is e  e n  

m a rc h é  d e s  b o u v i l lo n s  d 'a b a t ta g e  e n  s o n t  

a r r iv é s  à  u n  c o n s e n s u s  q u a n t  a u x  m o y e n s  

à  p r e n d re  p o u r  m e t t r e  d e  l ’o rd re  d a n s  la  

c o m m e rc ia l is a tio n  d e  le u r s  p ro d u i ts .

V o i là  p o u r  le s  b o n n e s  n o u v e l­

le s ; p a s s o n s  m a in te n a n t a u x  d o s s ie r s  

m o in s  r é jo u is s a n ts .

P a ra d o x a le m e n t , le  p r e m ie r  é lé ­

m e n t q u i m e  v ie n t à  l ’e s p r i t c o n c e rn e  

é g a le m e n t  la  m is e  e n  m a rc h é .  E n  e f f e t ,  j e  

d o is  v o u s  s ig n a le r  m a  d é c e p t io n  f a c e  à  la  

le n te u r d é c o n c e r ta n te  d e  la  R é g ie  d e s  

m a rc h é s  a g r ic o le s  d u  Q u é b e c  : a u  m o ­

m e n t d 'a l le r  s o u s  p re s s e , c e l le -c i  n ’a v a i t  

p a s  e n c o re  r e n d u  s a  d é c is io n  c o n c e rn a n t  

la  m is e  e n  p la c e  d 'u n e  a g e n c e  d e  v e n te  

d e s  b o v in s  la i t ie r s  e t  d e s  v e a u x  d e  g r a in .  

O n  e s t im e  q u e  to u t r e ta rd  d a n s  c e  d o s ­

s ie r  s e  t r a d u i t  p a r  u n e  p e r te  h e b d o m a ­

d a ir e  d e  q u e lq u e  1 0 0 0 0 0 $  p o u r  le s  

é le v e u r s  c o n c e rn é s .

P a r  a i l le u r s , la  r e fo n te  d e s  p ro ­

g ra m m e s  a g r ic o le s  e n tr e p r is e  a u  c o u r s  

d e  l 'a n n é e  p a r  le  g o u v e rn e m e n t  d u  Q u é ­

b e c  in q u iè te  a ju s te  t i t r e  b ie n  d e s  p ro d u c ­

te u r s . C o m m e n t p r é te n d re  v o u lo ir  a m é ­

l io r e r  l ’e f f ic a c i té  e t la  r e n ta b i l i té  d e s  

e n tr e p r is e s  e n  d im in u a n t  le s  in c i ta t if s  e t  

l 'a id e  f in a n c iè r e  à  la  d is p o s i t io n  d e s  

p ro d u c te u r s  ?

L e  p ro c e s s u s  d e  r a t io n a l is a t io n  

d e s  p ro g ra m m e s  d e  s ta b i l is a t io n  a  é g a ­

le m e n t  f r a p p é  d e  p le in  f o u e t  le s  é le v e u r s  

d e  b o v in s .  D e  f a i t ,  o n  é v a lu e  à  e n v iro n  6 ,5  

m il l io n s  d e  d o l la r s  le s  p e r te s  a n n u e l le s  

q u e  s u b iro n t  le s  p ro d u c te u r s  c o n c e rn é s  

p a r  s u i te  d e s  n o m b re u s e s  m o d if ic a t io n s  

a p p o r té e s  à  c e s  p ro g ra m m e s  e n  d é c e m ­

b re  d e rn ie r .

T a n t à  l 'é c h e l le  p ro v in c ia le  q u e  

n a t io n a le , d e s  d é c is io n s  im p o r ta n te s  

s e ro n t  p r is e s  a u  c o u r s  d e  la  p ro c h a in e  

a n n é e  q u i m o d if ie ro n t c o n s id é ra b le ­

m e n t  le  v is a g e  d e  l ’in d u s t r ie  b o v in e .  S e u ls  

le s  p ro d u c te u r s  f a is a n t p re u v e  d ’im a g i­

n a t io n , d e  c r é a t iv i té  e t  d e  c a p a c ité  d 'a d a p ­

ta t io n  p o u r ro n t  s u rv iv re .

E n  c e  m o m e n t d é te rm in a n t , la  

d i f fu s io n  d e  l ’in fo rm a t io n  p re n d  d o n c  

to u te  s o n  im p o r ta n c e . À  c e t é g a rd , la  

r e v u e  Bovins du Québec r e p ré s e n te  à  

c o u p  s û r  u n  a to u t  a p p ré c ia b le  p o u r  to u s  

le s  p ro d u c te u r s  d e  b o v in s . L a  p r is e  e n  

c h a rg e  p a r  La Terre de chez nous d e  l 'e n ­

s e m b le  d u  p ro c e s s u s  d ’é d i t io n  a u ra  p e r ­

m is  d e  c o n c ré t is e r  p lu s  tô t  q u e  p ré v u  c e  

p ro je t lo n g u e m e n t a t te n d u . L a  F é d é ­

r a t io n  d e s  p ro d u c te u r s  d e  b o v in s  d u  

Q u é b e c  e s t h e u re u s e  d e  s ’y  a s s o c ie r  e t  

d e  c o n tr ib u e r  a in s i  à  l ’e s s o r  e t  à  la  c o n s o ­

l id a t io n  d e  la  p ro d u c t io n  b o v in e  a u  

Q u é b e c .

L e  p ré s id e n t ,

Gilles Laurent

4 B o v in s  d u  Q u é b e c  A v r i l 1 9 8 7
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Les enchères électroniques

Le marché québécois des bovins 

à l’heure de l’informatique
Les producteurs de bovins du 

Québec s'apprêtent à vivre une petite 
révolution dans le domaine de la mise en 
marché : les enchères électroniques. Le 
nouveau Règlement sur la vente des bo­
vins, que s'apprête à adopter la Régie des 
marchés agricoles du Québec, en réjouira 
sans doute plusieurs, puisque les nou­
velles règles du jeu apporteront une 
réponse aux multiples maux qui affec­
tent ce marché.

Mentionnons d'emblée que les 
enchères électroniques ne portent, dans 
un premier temps, que sur les vaches de 
réforme, les petits veaux laitiers et les 
veaux de grain. Ne sont pas touchés par 
le nouveau règlement les veaux d’em­
bouche, les veaux de lait lourd et les bou­
villons d'abattage. Les vaches de réforme

et les petits veaux laitiers pourront en­
core être vendus à l'encan public, tandis 
que les veaux de grain devront obligatoi­
rement passer par les enchères électro­
niques.

L'un des grands avantages du 
nouveau Règlement est qu’il élimine les 
revendeurs et interdit toute vente directe 
aux abattoirs pour ces catégories d'ani­
maux. Les producteurs seront ainsi assu­
rés d'obtenir un meilleur prix.

Dans le dossier qui suit, Robert 
Dutrisac nous raconte d'abord comment 
ce projet est né. Puis, M. Gaétan Bélanger 
analyse les incidences économiques du 
nouveau système. Enfin, Richard Petit et 
Robert Dutrisac nous expliquent dans 
ses grandes lignes le fonctionnement 
du système.

tarer

■
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L’aboutissement 

d’un long processus
Robert D utrisac

A
 l a pin  de 1982, les producteurs 

de bovins du Q uébec adoptaient 

leur plan conjoint et am orçaient 

ainsi une période d'intense réflexion et 

de consultation. Leur but : m ettre de l'or­

dre dans la m ise en m arché des bovins 

au Q uébec.

D e nom breux problèm es affli­

geaient les producteurs : l'absence de 

prix de référence, une part im portante de 

la production vendue directem ent aux 

abattoirs à des conditions dictées par 

eux, des régions entières à la m erci de 

revendeurs qui achem inaient les bêtes 

d 'encan en encan. Bref, une situation

«flr

■ srir

Ji

anarchique où les producteurs étaient les 

seuls perdants.

Parm i les solutions envisagées 

figurait la m ise sur pied d'un systèm e 

d'enchères électroniques couvrant l'en­

sem ble du territoire québécois. Les avan­

tages de cette solution en ont séduit plu­

sieurs, d 'autant plus que de tels systèm es 

existaient déjà ailleurs en A m érique du

N ord, notam m ent celui de l’O LEX  en O n­

tario (dont nous parle Jim  Rom ahn dans 

son article) et celui de la N EM A en V irgi­

nie, qui peuvent être qualifiés de francs 

succès.

C ’est en 1984 que les éleveurs de 

veaux de grain adoptèrent le principe des 

enchères électroniques, suivis l'an­

née suivante par les producteurs laitiers. 

L 'idée faisait son chem in.
Les partisans des enchères élec­

troniques pouvaient com pter sur le rap­

port d 'une m ission à laquelle participait 

M . Jean-G uy Brossoit, alors président de 

la Fédération des producteurs de bovins 

du Q uébec. Les m em bres de la m ission 

se sont rendus en juin 1984 à Christian- 

burg en V irginie afin de se fam iliariser 

avec le systèm e de la N EM A, d 'évaluer le 

degré de satisfaction de ses utilisateurs 

et, plus im portant encore, de déterm iner 

si un tel systèm e pouvait être adapté au 

Q uébec. Im pressionnés, ils concluent que 

les enchères électroniques se prêteraient 

bien au contexte québécois.

Parallèlem ent aux dém arches 

qu'entreprenaient les producteurs, le 

m inistère de l'A griculture entrait en pour­

parlers avec l’encanteur Paul Bernard des 

Encans de la ferm e de Saint-H yacinthe. 

En avril 1985, le M inistère annonçait la 

création d ’un program m e d ’aide visant à 

établir un systèm e d ’enchères électroni­

ques à travers le réseau des encans. Les 

vingt encanteurs québécois allaient se 

partager des subventions s'élevant à plus 

de 800000$ et représentant près de la 

m oitié du total des investissem ents.

Producteurs et encanteurs ne tar­

dèrent pas alors à s'entendre et à concer­

ter leurs efforts. En septem bre de la m êm e 

année, on élabora le cahier des charges 

et, par suite d 'un appel d 'offres, le contrat 

fut octroyé à la firm e Inform atek de M ont­

réal, associée à Bell Canada et à IBM . 

L 'ordinateur central est m aintenant ins­

tallé à Saint-Hyacinthe, et on n'attend 

plus que le feu vert de la Régie des m ar­

chés agricoles pour aller de l'avant.

6 Bovins du Q uébec A vril 1987



La concurrence accrue 

entre les acheteurs 

profitera aux producteurs
G a é ta n  B é la n g e r  *

L
a n o u v el l e A g e n c e  d e  v e n te  d e s  

b o v in s  la it ie rs  e t d e s  v e a u x  d e  

g ra in  v ie n d ra  b ie n tô t c h a n g e r  le s  

rè g le s  d u  je u  e n  c e  q u i c o n c e rn e  la  m is e  

e n  m a rc h é  d e  c e s  a n im a u x . B ie n  e n te n d u , 

la  p lu p a r t d 'e n tre  n o u s  s 'in té re s s e n t  

d 'a b o rd  e t  a v a n t  to u t  a u x  in c id e n c e s  é c o ­

n o m iq u e s  d e  c e s  c h a n g e m e n ts . C o m m e  

n o u s  le  v e r ro n s  p lu s  lo in , i l  n ’y  a  p a s  l ie u  

d e  s ’in q u ié te r ,  b ie n  a u  c o n tra ire  : le  n o u ­

v e a u  s y s tè m e  s e ra  in d é n ia b le m e n t p ro f i­

ta b le  p o u r  le s  p ro d u c te u rs .

R a p p e lo n s  d 'a b o rd  q u e  p lu s  d e  

2 6 0 0 0  d 'e n tre  e u x  s o n t d ire c te m e n t  to u ­

c h é s  p a r le  R è g le m e n t s u r la  v e n te  d e s  

b o v in s  d u  Q u é b e c  q u i d o n n e  n a is s a n c e  à  

l 'A g e n c e .  C h a q u e  a n n é e , le s  p ro d u c te u rs  

d e  b o v in s  la it ie rs  e t d e  v e a u x  d e  g ra in ,  

d o n t l 'a c t if  g lo b a l e s t  é v a lu é  à  p lu s  d e  5 ,5  

m il l ia rd s  d e  d o lla rs , v e n d e n t p lu s  d e  

2 0 0 0 0 0  v a c h e s  d e  ré fo rm e , a u -d e là  d e  

3 0 0 0 0 0  p e tits  v e a u x  la it ie rs  e t e n v iro n  

4 0  0 0 0  v e a u x  d e  g ra in .  L a  v a le u r  à  la  fe rm e  

d e  c e s  v e n te s  d é p a s s e  le s  1 6 5  m il l io n s  d e  

d o lla rs  a n n u e lle m e n t .

L e  n o u v e a u  m o d e  d e  v e n te  d e s  

b o v in s  la it ie rs  e t d e s  v e a u x  d e  g ra in  e t le  

ré s e a u  d e  c o m m e rc ia l is a t io n  a in s i c ré é  

a m è n e ro n t u n e  d im in u t io n  a p p ré c ia b le  

d u  n o m b re  d 'in te rm é d ia ire s  e n tre  le  p ro ­

d u c te u r  e t  l 'a c h e te u r  f in a l, fa v o r is e ro n t la  

c o n c u r re n c e  e n tre  le s  a c h e te u rs  e t p e r ­

m e t tro n t à  c e u x -c i d e  ra t io n a lis e r le u rs  

o p é ra tio n s  d 'a p p ro v is io n n e m e n t. O r  

s e lo n  la  th é o r ie  é c o n o m iq u e  —  e t  l 'e x p é ­

r ie n c e  l ’a  p ro u v é  m a in te s  fo is  —  d a n s  

u n e  in d u s tr ie  c o n c u r re n t ie l le , le s  g a in s  

o b te n u s  d a n s  u n  s e c te u r  s o n t im m é d ia ­

te m e n t t ra n s fé ré s  a u  s e c te u r  e n  a m o n t.  

O n  e s t d o n c  e n  d ro it d e  s 'a t te n d re  à  c e  

q u e  l 'A g e n c e  d e  v e n te  a m è n e  d e  m e il­

le u rs  p r ix  a u x  p ro d u c te u rs , é ta n t d o n n é  

le s  é c o n o m ie s  ré a lis é e s  p a r  le s  a c h e te u rs  

e t la  p lu s  g ra n d e  c o n c u r re n c e  e n tre  e u x .

I l e s t b ie n  s û r d iff ic i le  d 'é v a lu e r  

a v e c  p ré c is io n  c e t te  a u g m e n ta t io n  d e s

p r ix . D 'a p rè s  le s  é tu d e s  ré a lis é e s  s u r  l 'e f­

f ic a c ité  d e s  s y s tè m e s  d e  v e n te  p a r  e n c h è ­

re s  é le c tro n iq u e s , l ' in s ta u ra t io n  d 'u n  te l 

s y s tè m e  fe ra it a u g m e n te r  le s  p r ix  re ç u s  

p a r  le s  p ro d u c te u rs  d a n s  u n e  p ro p o r t io n  

d e  2  à  6  p . 1 0 0  e n  m o y e n n e . N o rm a ­

le m e n t, le s  p r ix  d e  v e n te  a u x  e n c a n s  

p u b lic s  d e v ra ie n t s u iv re  u n e  te n d a n c e  

s im ila ire , p u is q u e  le s  d e u x  s y s tè m e s  

fo n c t io n n e n t d e  fa ç o n  c o n c u r re n tie l le . 

U n e  h a u s s e  m o y e n n e  d e  4  p . 1 0 0  d u  p r ix  

d e  v e n te  d e s  b o v in s  la it ie rs  e t d e s  v e a u x  

d e  g ra in  e n tra în e ra it d e s  re v e n u s  s u p p lé ­

m e n ta ire s  d e  l 'o rd re  d e  5  m il l io n s  d e  d o l­

la rs  a n n u e lle m e n t p o u r le s  p ro d u c te u rs .

L a  c ré a t io n  d e  l 'A g e n c e  d e  v e n te  

a m è n e ra  é g a le m e n t u n e  ré d u c tio n  d e s  

f ra is  d e  m is e  e n  m a rc h é  p o u r  le s  p ro d u c ­

te u rs . P a r  e x e m p le , la  c o m m is s io n  s u r  la  

v e n te  d e s  v a c h e s  d e  ré fo rm e  a  é té  f ix é e  à  

1 1  $  l 'u n ité , s o it  u n e  b a is s e  d e  4  $  p a r  ra p ­

p o r t a u x  p r ix  p a y é s  d a n s  c e r ta in s  e n c a n s  

e t lo rs  d e s  v e n te s  d ire c te s  a  l 'a b a t to ir  (s i 

l ’o n  t ie n t p o u r  a c q u is  q u e  le  3  p . 1 0 0  d e  

c o m m is s io n  re m is  a u  tra n s p o r te u r  p a r  

l 'a b a tto ir  e s t  p u is é  à  m ê m e  le  m o n ta n t d û  

a u  p ro d u c te u r ) . A u  to ta l, le s  é c o n o m ie s  

ré a lis é e s  a u  c h a p it re  d e s  c o m m is s io n s  

s u r  la  v e n te  d e s  v a c h e s  d e  ré fo rm e  p o u r ­

ra ie n t s e  c h if f re r  à  e n v iro n  4 5 0 0 0 0 $  p a r  

a n n é e . E n  c e  q u i c o n c e rn e  le  v e a u  d e  

g ra in ,  la  c o m m is s io n  v a r ie ra  s e lo n  q u e  le  

v e a u  e s t o f fe r t e n  v e n te  à  p a r t ir  d e  l 'e n ­

t re p r is e  o u  a u  p o s te  d e  ra s s e m b le m e n t ; 

e n  m o y e n n e , c e  ta u x  d e v ra it é g a le m e n t 

ê tre  in fé r ie u r à  c e lu i q u e  l 'o n  re tro u v e  

a c tu e lle m e n t .

E n  ré s u m é , la  n o u v e lle  A g e n c e  

d e  v e n te  d e s  b o v in s  la it ie rs  e t d e s  v e a u x  

d e  g ra in ,  e n  p lu s  d e  ré g le m e n te r  le s  p ra t i­

q u e s  c o m m e rc ia le s  d e s  a g e n ts  e t d e s  

a c h e te u rs , v ie n d ra  a u g m e n te r  le  re v e n u  

n e t d e s  p ro d u c te u rs  c o n c e rn é s  d e  p lu ­

s ie u rs  m il l io n s  d e  d o lla rs  a n n u e lle m e n t.

* Gaétan Bélanger est secrétaire de la FPBQ.
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Le fonctionnement
R icha rd P e tit e t R o b e rt D u trisac

C 'e s t à  p a rtir d e s  te rm in a ux  q u e  l'o n  a p e rço it c i-d essu s  q u e  

se  d é rou le ro n t le s  e n ch è re s é lec tro n iq ue s .

O
N p e u r co m p a re r le ré se a u d 'e n  

ch è re s  é le c tro n iq u e s à  u n e  va s te  

é to ile d o n t le ce n tre e s t s itu é à 

S a in t-H ya c in th e e t d o n t le s p o in te s  

s 'é te n de n t d a n s to u te s le s ré g io n s d u  

Q u éb e c .

C e  ré se au  se ra  co n s titu é  d e  q u e l­

q ue v in g t p o s te s d e co m m e rc ia lisa tio n  

—  so it le s é ta b lisse m e n ts a c tu e ls d e s  

e n ca n te u rs —  a u xq ue ls  s 'a jo u te ro n t d e s  

p o s te s  d e  ra sse m b le m e n t a fin  d e  m ie u x  

d e sse rv ir le s p ro d u c te u rs d e ce rta in e s  

ré g io n s é lo ign é e s . C h a cu n  d e  ce s  p o s te s  

se ra  m u n i d 'u n  m ic ro -o rd in a te u r, e t se ra  

re lié p a r té lé co m m u n ica tio n  à l'o rd in a ­

te u r ce n tra l d e s E n ca ns d e la fe rm e d e  

S a in t-H ya c in th e .

V o ic i co m m e n t se d é ro u le ro n t 

le s ve n te s : d 'a b ord , le p ro d u c te u r se  

ch a rg e ra  d e  m e n e r se s  b ê te s  a u  p o s te  le  

p lu s p rès  a u  m o in s q u a tre  h e u re s a va n t 

le  d é b u t d e s e n ch ère s . Id e n tifié e s a u  

n o m  d e le u r p ro p rié ta ire  e t p e sé e s , le s  

b ê te s  se ron t a lo rs  tr ié e s  se lo n  le u r p o ids  

e t le u r co n fo rm a tion , p u is re g ro u p é e s  

p a r lo t e n  fo n c tio n d e le u rs  ca ra c té ris ti­

q u e s .

Voici ce que vous pouvez attendre 

d’un taureau Salers...
^L es fe m e lle s p u re s e t c ro isé e s S a le rs o n t d e  

g ran d es o uve rtu res p e lv ie nn e s , ce q u i fa c ilite  le  

vê la g e .

★  L e s  fe m e lle s  so n t d ’e xce lle n tes  m è re s  e t d o nn e n t 

e n  a b on d an ce  u n  la it n o urrissa n t d e  h a u te  te n e u r.

"^L e s ve a u x S a le rs o n t la tê te p e tite , le s é p a u le s  

é tro ite s  e t le  co rp s lo n g e t é la ncé  à  la  n a issan ce .

^L e s  ve a u x n a isse n t v ig ou re ux  e t ve u len t v ra im e n t 

s ’a lla ite r.

^E m p lo ye z u n ta u rea u S a le rs p o u r p rod u ire ce  

g e nre  d e  ve a u x  e t d e  fe m e lle s  d e  rem p la cem e nt —  

le  g e nre  q u i p e u t a id e r vo tre  p ro g ra m m e.

^C o m m u n iq u e z a ve c le  

te ch n ic ie n lo ca l
Autres renseignements — adressez-vous à :

LA RACE 

EQUILIBREE
SALERS ASSOCIATION 

OF CANADA
2 4 6 , 2 1 1 6 - 2 7 th  A ve n u e N .E .

C a lga ry , A lb e rta T 2 E  7 A 6  

(4 0 3) 2 9 1 -2 62 0

Dans le Quebec Gérald McKee 

R.R. 3 

Richmond 

(Québec) JOB 2H0 

Tél. (819) 826-2918

8 B o v in s d u Q u é b e c A v ril 1 9 8 7



Cependant, le producteur de 

veaux de grain qui dispose d'au moins 

cinq veaux semblables n'aura qu'à en 

transmettre la description par téléphone 

au poste de commercialisation pour qu'ils 

soient mis en vente.

Ces informations, c'est-à-dire le 

type de lot et le nombre de bêtes dans 

chaque lot, seront transmises électroni­

quement à l'ordinateur central. Les don­

nées provenant de tous les postes de 

commercialisation ou de rassemble­

ment seront alors intégrées au catalo­

gue provincial.

Les enchères débutent à heure 

fixe. Grâce au micro-ordinateur dont il est 

muni, chacun des acheteurs aura déjà 

pris connaissance du catalogue dans sa 

version complète ou abrégée, à son choix. 

Un des postes de commercialisation est 

choisi au hasard pour ouvrir la vente. 

Apparaît alors à l'écran le premier lot avec 

un prix de départ à la livre. Les enchères 

se font selon la méthode décroissante- 

croissante : le prix diminue graduelle­

ment jusqu'à la première mise, puis

remonte au fur et à mesure que d'autres 

acheteurs décident de miser sur le lot 

Pour ce faire, il leur suffît d'appuyer sur 

une simple touche.

Le producteur obtiendra pour ses 

vaches de réforme le montant de la mise 

multiplié par le poids de la carcasse 

chaude des bêtes lui ayant appartenu. Le 

même calcul s'applique aux veaux de 

grain, sauf que la mise de l'acheteur 

pourra être ajustée si la classification réelle 

de la viande est différente de celle divul­

guée lors des enchères. Soulignons que 

cette procédure se déroule sous la stricte 

surveillance des autorités gouvernemen­

tales.

Pour sa part, l'acheteur s'engage 

à abattre les bêtes qu'il a acquises dans 

les 24 heures, à l'exception des petits 

veaux laitiers qui sont vendus sur la base 

du poids vif.

Le producteur pourra obtenir le 

paiement de la vente au poste de com­

mercialisation 48 heures après les en­

chères, ou celui-ci lui sera posté dans les 

4 jours suivants.

H

«w ■* ■

Le petit chargeur construit comme les gros
godet muni d'une attache de 

type industriel

angle de roulement arriére du 

godet de 40° 

pas besoin d'aucun outil pour 

enlever ou remettre le char­

geur

contrôle de niveau automa­

tique

pas besoin d'aucun support 

pour soutenir le chargeur en 

position d'entreposage 

robustesse supérieure aux 

modèles conventionnels

cylindre de levee 

cylindre du godet 

capacité maximum 

de levee

force d'arrachement

1 3/4" 

1 3/4

hauteur maximum de levee 

hauteur libre sous le godet 

en position de vidange (45 | 58'

pression hydraulique 

recommandée 1 900 PSI

760 Ib 

t 330 Ib

LES EQUIPEMENTS 100 St-Arthur, Portneuf Stn, 

(Québec) GOA 2Z0 

(418) 286-6621

>
CdTh ..
ü1 " M M N

Solide

et d’installation 

rapide

Clôture électrique 

avec isolateur de nylon 

et piquets de fibre de 

verre

Ajustable à tous les 

niveaux

Prix défiant toute 

concurrence

.91

. ' Autres modèles disponibles

r

Communiquer avec

WPROS€M
\ (514) 825-2309

ou votre fournisseur 

habituel
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Modèle
7085

Com parez ces avantages

Relevage hydraulique sur 3 pts / 
8377 Ih . jL
• Em brayage com plètem ent JÙjm 

synchronisé
à.» Contrôle de profondeur 
^VDraft Contro l) /

’avff?*

• ••• 

V:/1

Ph h Um,

JM C1M

(411) 7M-MM
(41») M4*Z271

«r b

J . HP  :• <?'

!S$Çit2Éiï§â®ij ■AVsÊS^i»S*ï#*3ÜS«

«y■^r^ Jîa^

§11

PPIi ■■
l .t J. j
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actualit é

Pour être compétitifs

Les producteurs de bovins du Québec 

doivent approvisionner le marché 

12 mois par année
M ichel Pom erleau et C laude Brabant

Les producteurs de bovins du Québec devront revoir leurs mé­
thodes de production et de mise en marché s’ils souhaitent 
devenir véritablement concurrentiels à l’échelle du pays. Voilà 
la principale conclusion qui s’est dégagée du colloque annuel 
du Conseil des productions animales. Placé sous le thème « La 
viande bovine, sa place et son avenir », celui-ci réunissait à Qué­
bec en mars dernier quelque 425 producteurs et agronomes.

Un des principaux facteurs qui 
entravent le développem ent de l’in­

dustrie québécoise est le fa it que 
l’abattage soit concentré entre les 

m ois de ju in et décem bre, ce qui ne 
perm et pas d ’approvisionner le m ar­

ché de façon régulière, en plus de 

com prom ettre la viabilité des abat­

to irs. C ’est ce qu’a affirm é l’un des 
conférenciers invités, M . Charles 

Bachand, conseiller en productions 
anim ales au m inistère de l'Agricu l­

ture, des Pêcheries et de l’A limenta­

tion (M APAQ ).

Accaparer le marché 
des chaînes d’alimentation

En effet, le volum e d’abattage 
au Q uébec entre  ju in  et décem bre  se 

situe  à  environ 28 p. 100, com parati­

vem ent à un taux de 38 à 42 p. 100 

dans les autres provinces. Celles-ci 
ont donc le cham p libre pour acca­

parer le m arché des chaînes d ’a li­
m entation, lesquelles sont réticentes 

à  changer de  sources d ’approvision­

nem ent. La situation est à ce point 

sérieuse, affirm e M . Bachand, que 
très peu d ’entreprises «pourront sur­
vivre si on n’arrive pas à mettre en 
marché des bouvillons toute l'année 
durant».

L’industrie  bovine québécoise, 
on le sait, do it fa ire face à la concur­

rence traditionnelle des provinces 

de l'Ouest. S i e lle a réussi, en une

quinzaine d ’années, à atte indre un 

taux d ’autosuffisance d ’environ 11 

p. 100, il lu i faut m aintenant redou­
b ler d ’efforts pour accroître sa part 

du m arché, d ’autant p lus que la con­

som m ation canadienne de bœ uf est 
à la baisse.

Le Q uébec dispose d ’atouts 
non négligeables, estim e M . Ba­
chand, notam m ent une bonne quan­

tité de fourrages et de pâturages. O r 
près de 25  p. 100 des fourrages sont 

actuellem ent inexplo ités. Cette res­
source pourra it servir à am ener les 
veaux d ’em bouche au poids de 325 

à  375 kg, ce  que recherchent de p lus 

en p lus les engraisseurs  du Q uébec, 

à l’instar de ceux de l’O ntario et de 
l’O uest.

De m êm e, M . Bachand cro it 

que les producteurs pourra ient da­

vantage tirer parti du potentie l géné­

tique des troupeaux d ’é lite du Q ué­
bec. Selon lu i, peu de producteurs 
com m erciaux utilisent des taureaux 

de qualité à la tête de leurs trou­

peaux.

Le «modèle naturel», 
pour une plus grande 
diversification

Par a illeurs, M . G aétan Bélan­

ger, agronom e et secréta ire de la 
Fédération des producteurs de bo­

vins du Q uébec, a  souligné  la néces­
sité de diversifier les m éthodes de

production. «On a toujours fait du 
bœuf de la même façon au Québec, 
a-t-il rappelé, mais H doit bien y avoir 
d’autres méthodes. »

À son avis, il sera it souhaitable  

d ’adopter le  « m odèle nature l » de  pro­
duction, qui repose sur la d istinction  

cla ire  entre les tro is phases du  vache- 

veau, de l’engraissem ent et de la  fin i­
tion, contra irem ent au m odèle actuel 

qui regroupe ces deux dernières acti­
v ités. Le m odèle nature l a l’avantage 

d ’ouvrir la voie à une plus grande 

d iversification, en perm ettant au pro­
ducteur d ’opter so it pour la spécia li­
sation dans l’une ou l’autre des 

phases, soit pour l’in tégration de 
deux ou des tro is phases.

L’engraissement i forfait
Com m e M . Bachand, M . Bélan­

ger reconnaît que l’engraissem ent et 

la fin ition représentent, à cause no­

tam m ent des fluctuations du m ar­
ché, des activ ités à haut risque fi­

nancier, qui dem andent beaucoup 

de capita l à court term e. Tous deux 
préconisent donc le systèm e d ’en­
gra issem ent à  forfa it, com m e cela se 

pratique en O ntario  et en A lberta. S i 
le producteur perd ainsi un peu de 

son indépendance, cette m éthode 
perm et un m eilleur partage des ris­
ques financiers, souligne M . Bélan­
ger.

Suite en pages 16 et 17
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01°
INDATATRONIC

2 MF 2705 1982, comme neuls.
2 INTER 815, 4 r/m, table 13 

nez 15', 4 rgs, 6 rgs. MF 80, rétro excavateur 1976. MF 1155 1976, très propre.

HAYBINE » 1495, Rolareel 12'. CASE 1690, 800 h„ très propre. MF 245 1976. MF 135 1973.

Batteuse MF 850, table 15', 
nez 6 rgs.
MF 255, 2>265, 2x1085, 1135. 
2 Renault 651-4 » chargeur. 
Universel U 300, comme neuf.

□  Plus de 12 haybines en stock.
□  Plus de 10 presses avec 

lance-baltes.
□  Plus de 10 laneurs et râteaux.
□  Plus de 8 epandeurs en stock.

VIENS ÉQUIPEMENT INC. 
R.R. #4 — 999, Marcoux 
Granby(Québec) J2G 8C8 
Tél. (514) 378-9891

□  MF 165, gaz.
□  Ford 5000 1975.

□  Presse à loin MF 124.
□  2 herses MF 520, Super spécial.
□  Choix de pulvérisateurs.

LES ÉQUIPEMENTS /W)
YVON RIVARD INC. ^
271, Lepage
Ste-Anne-des-Plaines (Québec) JON 1H0 

Tél. (514) 478-2588
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L'élevage intégré : 
une voie d'avenir?
G illes Larochelle *

L'industrie du bovin de boucherie connaît actue llem ent une 

période de réorganisation et de consolidation. Pour dem eurer 

concurrentie ls, les producteurs auront b ien des défis à re lever. 

Aussi se dem ande-t-on aujourd’hu i à quoi ressem blera l'entre ­

prise de bovins de boucherie de la prochaine décennie. En d 'au­

tres m ots, quelle orientation les producteurs de bovins du 

Q uébec peuvent-ils prendre pour assurer leur succès dans 

l’avenir?

L’é levage in tégré pourra it b ien 

être la réponse à  cette  question. S ’il y 

aura toujours de la p lace pour les 

a te liers vache-veaux et les parquets 

d ’engra issem ent, les é leveurs-na is- 

seurs pourra ient créer un nouveau 

type d ’entreprise en engraissant eux- 

m êm es leurs veaux d ’em bouche.

L 'entreprise  de l’avenir pourra it 

donc être un ate lier de 60 à 100 va­

ches avec engra issem ent de  tous les 

veaux, dotée d ’une étab le  fro ide, d ’un

brise-vent et d ’un systèm e fourrager 

de gros volum e. G râce à une m eil­

leure utilisation des ressources, ces 

entreprises pourra ient assurer une 

p lus grande stab ilité à l'industrie .

Un gain journalier de 1 kg 

de la naissance à l’abattage
Le succès d’une entreprise 

d 'é levage in tégré repose sur une 

condition essentie lle  : assurer au  veau, 

de la naissance jusqu ’à sa m ise en

Parm i les avantages de l’é levage in tégré, on retrouve l’é lim ination des fra is de trans­

port e t d 'encan re liés à la m ise en m arché des veaux d 'em bouche, de m êm e que l'é li­

m ination des pertes par m orta lité ou m orb id ité qu i y sont associées.

m arché, tout ce dont il a besoin pour 

fa ire un gain de 1 kg par jour. O n 

pourra  a insi m ettre sur le m arché des 

bouvillons et des taures d ’abattage 

A1 et A2 de 15 à 16 m ois.

C e type d ’entreprise com porte 

de m ultip les avantages :

—  O n évite les fra is de transport et 

d ’encan re liés au transfert du veau 

de l’a te lier vache-veau à l’a te lier 

de finition, et surtout les pertes 

par m orta lité ou m orbid ité qui y 

sont associées. D ans certa ins cas, 

ces pertes peuvent a tte indre jus­

qu’à 100 $ par tê te .

—  Les fem elles de rem placem ent 

peuvent être sé lectionnées en 

fonction de leurs perform ances à 

1 an aussi b ien qu’au sevrage.

—  Les génisses acquièrent une 

p lus-va lue en étant vendues d i­

rectem ent sur le m arché.

—  Le producteur profite davantage  

des efforts consentis pour am é­

liorer l’e fficacité  du trava il, e t peut 

cho is ir la ou les périodes de vê­

lage qui correspondent le m ieux 

à ses besoins, sans avoir à se 

synchroniser aux encans spé­

cia lisés.

—  Avec une bonne gestion, le  revenu 

brut de l'entreprise peut aug­

m enter de 75 p. 100, et le béné­

fice pour coût de vie de 100 à 

150 $ par vache.

—  Les fra is fixes sont répartis  sur un 

p lus grand vo lum e de produc­

tion.

—  La diversification de la produc­

tion perm et à l'entreprise d 'ac­

quérir une m eilleure stab ilité fi­

nancière.

Les conditions du succès
Si l'a jout d 'une section fin ition à 

l’a te lier vache-veau constitue une 

option in téressante, encore faut-il 

respecter certa ines conditions. A insi,
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les nouveaux investissements de­
vront être réduits au strict minimum. 
Une mise de fonds de 50 000 $ pour 
produire 50 bouvillons d'abattage, 
par exemple, serait beaucoup trop 
élevée. De même, il serait préférable

d'utiliser des bâtiments existants et 
de les transformer en étable froide 
avec cour extérieure plutôt que de 
construire de nouveaux bâtiments.

Selon les ressources du milieu, 
différents aliments peuvent être utili-

sés pour atteindre l’objectif d’un gain 
journalier de 1 kg. Il suffit d’établir un 
bon programme alimentaire avec 
l’aide d’un conseiller compétent. Il 
est cependant essentiel d'utiliser un 
fourrage de première qualité. Avec 
un fourrage de qualité moyenne ou 
faible, la quantité de grain néces­
saire est trop élevée et risque d’an­
nuler les profits.

La production d’ensilage à for­
fait est une bonne façon de démarrer 
un tel projet. Ceux qui en produisent 
déjà pourront garder leur meilleur 
ensilage pour les bouvillons et distri­
buer celui de seconde qualité aux 
vaches. Un silo-meule recouvert d’un 
plastique de 10 m x 30 m (32 pi x 100 
pi) permettra d’engraisser de 10 à 15 
bouvillons (100 tonnes d’ensilage).

L'élevage intégré donnera les 
meilleurs résultats si les veaux d’em­
bouche produits pèsent entre 225 et 
275 kg (500-600 Ibs) au moment du 
sevrage. Un veau d’embouche d’un 
poids inférieur, soit de 175 à 225 kg 
(400-500 Ibs), dont l'alimentation 
d’hiver est constituée de foin de qua­
lité moyenne, produira à 16-17 mois 
un bouvillon d’environ 360 kg (800 
Ibs), et non pas un bouvillon fini. Dans 
ce cas, une régie extensive à base de 
foin de qualité moyenne et de pâtu­
rage serait plus appropriée.

Bien gérer l’affaire
Cette nouvelle activité exigera 

bien entendu une planification finan-

A*'."S

— Une presse à balle ronde incom­
parable.

— À un prix imbattable
— Pas une presse à balle ronde ne 

peut vous offrir autant de caracté­
ristiques qu'une FORT pour une 
récolte parfaite soit en ensilage ou 
en foin sec.

— Si vous n’avez pas essayé une 
FORT, vous ne saurez jamais 
qu'elle peut être votre meilleur 
investissement.

— Demandez une démonstration à 
votre concessionnaire le plus près 
de chez vous ou à distribution 
Louis Germain Inc.

Informez-vous aussi sur nos
— Faucheuse-conditionneu- 

se rotatives
— Faucheuse 3 points à lame
— Râteaux
— Faneuse
— Coupe-balle électrique
— Broyeur de balle ronde
— Transporteur de balle 

ronde
— Chariot élévateur pour 

balle ronde

FRANCHISE DISPONIBLE 
DANS PLUSIEURS RÉGIONS

DISTRIBUTION ^...

LOUIS GtRMA'N »nc.

(418) 268-8886 - 8103 
ST-ALBAN

CTÉ PORTNEUF / GOA 3B0
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cière des plus rigoureuses. En parti­
culier, il est essentiel d’établir un 
budget de trésorerie précis, surtout 
pour les premières années d'exploi­
tation. Une ouverture de crédit sera 
sans doute nécessaire pour financer 
les bovins non vendus le premier 
automne, mais celle-ci ne devrait pas 
dépasser 500 $ à 600 $ par tête. 
L’engraissement étant une activité 
plus spéculative que le vache-veau, 
il est préférable de s’y engager gra­
duellement, ce qui permet notam­
ment de maintenir à un bon niveau 
les capitaux propres de l'entreprise 
grâce à la valeur des veaux en in­
ventaire.

On fait déjà de l’élevage intégré 
dans plusieurs régions du Québec, 
et il s’agit sans doute d’une orienta­
tion prometteuse pour les produc­
teurs de bovins. Il faut toutefois gar­
der à l’esprit que la réussite d’une 
telle entreprise repose sur l’excel­
lence : un troupeau de base doté 
d’un bon potentiel génétique, des 
fourrages de grande qualité, et sur­
tout une excellente gestion finan­
cière, caractérisée par un contrôle 
serré de la trésorerie et des investis­
sements réduits au minimum. Il ne 
fait pas de doute que les produc­
teurs de bovins, comme ils l'ont fait 
dans le passé, seront à la hauteur de 
ce nouveau défi.

* Gilles Larochelle est agronome et conseil­
ler en viande bovine au MAPAO, région 
de l'Abltlbl-Témlscamlngue.

concessionnaires autorisés

Fort

— Équi. Luc Boucher
St-Victor de Beauce (418) 588-6891

— Centre Agr. GH 
Ste-Marthe-du-Cap (819) 376-3826

— Entr. Richard Fluet 
St-Ludger (819) 548-5893

— Garage Paul-Émile Anctil 
Mont-Joli (418) 775-3500

— Lamontagne Équi.
St-Prime (Lac-St-Jean) (418) 251-3210

— Gar. Donald Pelletier 
St-Louis (L'Islet) (418) 354-2565

— Gar. Alcide Ouellet
St-Cyprien (Riv -du-Loup) (418) 963-2647

— Equi. de Ferme Jean Lavallee 
Joliette (514) 753-7423

— Distribution Payeur Inc 
Sherbrooke (819)821-2015

— Gar Henri Grégoire 
Scott-Jonction (418) 389-2168

— Ferme La Corniche 
Ste-Anne-de-Beaupre (418) 558-8717

— Equi. Ferme Louis Germain Inc 
St-Alban. Portneuf (418) 268-8103

— Équi. Ferme J P Ouellet 
St-Basile. Porlneul (418) 329-2395

TPCciX 'plitd LHC.

• Bouvillons de remplacement
• Acheteur sur commande
• Exportateur
• Acheteur de fermes et d'animaux

Bureau (514) 937-2233
(514) 931-8619 Rés. (514) 486-4670
316 rue Bridge, MONTRÉAL (Québec) H3K 2C4

Travailleuse
D’Aujourd’hui

J 7l
Elle fait tout — accouplement précoce, vêlage facile, 
bonne production laitière, sevrage précoce de veaux 
plus lourds. Et ses veaux à l'engrais donnent des car­
casses catégories A1 à l'âge d'un an Elle est Simmental 
— chez elle, croissance et aptitude maternelle vont de 
pair. Ayant fait ses preuves qui reposent sur plus de 
15 ans de testage, elle est prête à se mettre au travail 
chez vous aussi.

Le taureau Simmental démontre encore et toujours 
qu'il est le reproducteur le plus rentable sur le marché 

du « boeul maigre» d’aujourd’hui.

Simmental
« Un échelon au-dessus 

des autres»

Près de vous il y a 
des Simmental qui 

pourraient améliorer 
la rentabilité de 

votre troupeau de vaches

ASSOCIATION

SIMMENTAL
DU QUÉBEC

ARMAND PELLERIN 
Secretaire Propagandiste 

479, Rte Nationale 138, St-Augustin 
Cte Porlneul (Quebec) G3A 1W7 — Tel. (418) 878-2055

LES ENCANS DE LA FERME INC. 
Marché public d’ ' vivants
• vente les lundis à St-Hyacinthe
• vente les mercredis à Drummondville
• vente spéciale les lundis à St-Hyacinthe

12h30 porcelets 20h30 vaches laitières de toutes races

Bureau chef
C.P. 570, St-Thomas-d’Aquin 

St-Hyacinthe
(sortie 133, roule Transcanadienne)

Drummondville
(sortie 181, route Transcanadienne)

(514) 796-2612 

(819) 472-3301

Bovins du Québec Avril 1987 15

90



u a 1  1 t é 1 1 t é

Suite de la page 11

M. Bélanger propose égale­
ment une deuxième solution — qui 
demandera toutefois à être étudiée 
plus en profondeur — celle de l’ins­

cription à la bourse de Chicago. Tout 
en reconnaissant que cette voie n’est 
pas facile d’accès, il estime que les 
contrats à terme et les options cons­
tituent de bons outils pour se prému­

nir contre les fluctuations du marché.
Bref, pour améliorer leur com­

pétitivité et accroître leur part du 
marché, les producteurs de bovins 
du Québec devront diversifier leurs

méthodes de production et de com­
mercialisation, de façon à pouvoir 
mettre en marché toute l’année, en 
quantité suffisante, des bouvillons 
d'abattage de qualité.

Outre MM. Bachand et Bélan­
ger, trois autres conférenciers parti­
cipaient à ce colloque présidé par 
Mme Hélène Rochon. M. Guy Massé 
a traité des exigences des consom­

mateurs, tandis que M. Julien Proulx 
a présenté un exposé sur la farine de 
poisson en tant que supplément ali­
mentaire. Enfin, M. Paul-René Ayotte 
s’est penché sur l’élevage intégré.

M A T É R IE L  D E  F E N A IS O NB IH
Rentrer la récolte au maximum de sa valeur nutritive dépend toujours d'une moisson exploitati )r*,et de nombreuses tètes de bétail, vous verrez que le matériel Case IH 
rapide, efficace et effectuée à temps. Le matériel de fenaison Case IH est conçu répondre à vos besoins. Consultez donc le concessionnaire Case IH et demandez-lui
pour vous aider à moissonner rapidement et de façon correcte. Que vous n’ayez de vous , ider à choisir le matériel qui conviendra le mieux à votre exploitation,

qu'un petit terrain pour nourrir un petit troupeau pendant l'hiver, ou une grande

» .i

vrs,

M

■

V o s co ncess io nn a ires  «LA VRAIE ÉQUIPE»

B E R T H IE R V IL L E

BENOIT BELLEROSE INC 
1514) 836-3602 

C O A TIC O O K  
J M CHAGNON INC 
(819) 849-2663

H E B E R TV ILL E /L A C -S T -JE A N

ANTONELLI VILLENEUVE & FILS 
(418 ) 344-1741 . 1854

H U N T IN G D O N

EQUIPEMENT DE FERME KELLY 
(514 ) 264-5198

L A C H U TE
J & P RAYMOND LTEE 
(514)562-8856

L A  D U R A N T A Y E
JEAN-GUY & DENIS BOLDUC INC 
(418 ) 884-2841

L E N N O X V IL LE

GEO DELISLE INC.
(819 ) 569-9821

L O U IS E V ILL E

EQUIPEMENT MALBOEUF INC 
(819)228-4592

L Y S T E R

GARAGE E BOISSONNEAULT INC. 
(819 ) 389-5793

M A R IE V IL L E
EQUIPEMENT BOUCHER INC.
(514 ) 460-4951

M O N T-L A U R IE R

ENTR. DOMINIQUE RAYMOND
(819 ) 623-1458

N A P IE R V IL L E

NAPIERVILLE AUTOMOTIVE INC. 
(514 ) 245-3565 . 7747

N IC O LE T
CENTRE AGRICOLE 
NICOLET/YAMASKA 
(819 ) 293-4441

P L A IS A N C E
GARAGE LÉONARD MÉNARD 

(819 ) 427-6448 

P O IN TE -A U -P È R E  
LES ÉQUIPEMENTS 
ANDRÉ BELLAVANCE INC 
(418 ) 723-2747 

P O N T -R O U G E  
LES MACHINERIES 
PONT-ROUGE INC.
(418 ) 873-3232

S T A N B R ID G E  S T A T IO N
LES ÉQUIPEMENTS 
MESSIER & FRÈRES INC. 
(514 ) 296-8212 

S T E -M A R TIN E  
LES ÉQUIPEMENTS 
LAZURE & RIENDEAU 
(514 ) 427-3612 

S T -C LE T
H. FARAND & FILS LTÉE 

(514 ) 456-3331 

S T -D E N IS  S U R  R IC H E LIE U  
B&D ÉQUIPEMENTS 
(514 ) 787-2105 , 2127 

S T -É D O U A R D , L O T B IN IÈ R E  
MACHINERIE COULOMBE 
(418 ) 796-2323

S T -E S P R IT , C T É  M O N TC A L M

LES ÉQUIPEMENTS 
R. MARSAN INC.
(514 ) 839-2294 

S T -É V A R IS T E  
GARAGE BROCHU INC.
(418 ) 459-6405 

S T -G U IL L A U M E  
CLAUDE JOYAL INC.
(819 ) 396-2161 

S T -LA M B E R T, C T É  L É V IS  
MACHINERIES AGRICOLES 
G.M.R. INC.
(418 ) 889-9701 

S T -M A U R IC E  
R. CLÉMENT & FRÈRE 
(819 ) 376-3877

L E C O M P L É M E N T ID É A L P O U R F O T R E E X P L O IT A T IO N

L ’u n d es ch arg eurs  au to m oteurs  U n i-Lo ad er*  
C ase IH  d ev ien d ra p eu t-ê tre l'eng in  

le  p lu s p ra tiq ue  su r vo tre  exp lo ita tio n .

U N I L 0A D L R -

M O D E LE P U IS S A N C E
C A P A C ITE  O E  
R E L E V A G E

H A U TE U R  M A X
D E R E LE V A G E

1845C N ette d e  38 K W  (51 H P »  
avec m o teu r d iesel 
re fro id i p ar eau

770  kg 11700 Ib i 2 .27 m  (89  5 p o )

183S H N ette d e  23 .9  kW  (32 H P »  
avec m o teu r a essen ce , 
e t d e 25 .4  K W  (34 H P »  
avec m o teu r d iese l 
re fro id i p a i eau

£> J5 kg  (1200 Itil 2 .13  m  (84 p o  1

1816C N ette d e U .9kW i16H P i 
avec m o teu r a essen ce

320 kg (700101 1 89 m  (74  b  p o )

S T -P IE R R E , ÎL E  D 'O R L E A N S

GARAGE P A. JALBERT INC. 
(418 ) 828-2243 

T R O IS -P IS T O LE S  
C.T.R.H ROUSSEAU 
(418 ) 851-3842 

U P T O N
LES EQUIPEMENTS
ADRIEN PHANEUF
(514 ) 549-5811

V IC T O R IA V IL L E

GARAGE MAURICE LEBLANC

(819 ) 752-4855 . 2594

V IL LE  D E  L ’IS L E T
GARAGE CONRAD LORD INC 
(418 ) 247-3924 
et
S T -P A S C A L D E  K A M O U R A S K A

(418 ) 492-6038

W O T TO N
GARAGE E COMTOIS INC 
(819 ) 828-2662

U n e to u te  n o u ve lle  éq u ip e  au  se rvice  
d e l'ag ricu lteu r d 'au jo urd 'hu i

J I C ase C an ada L'iik ic o j
Une UiviMjn Oe Tenoeco Uaneoa inc

3390 S Service Rd 
Burlington. ON L7N 3J5

■ n U H H H H I HB



Dans le domaine de la production agricole comme 

dans bien d 'autres, la technologie évolue très rapide­
ment. Les producteurs ne peuvent se permettre de 

rester à l'écart de cette évolution. C'est pourquoi 

Bovins du Québec publiera régulièrement un compte

rendu des diverses recherches en cours. Dans cette 

première chronique, les responsables des stations 

de recherche de Lennoxville et de Deschambault 
nous présentent leurs programmes d'études res­
pectif^.

Station de recherches de Lennoxville

Un programme de recherche 

axé sur la zootechnie
Jean-C laude S t-P ierre *

L
a St a t io n de recherches de 

Lennoxville , dans la rég ion de 

Sherbrooke, em plo ie une cen­

ta ine de personnes, dont 24 cher­

cheurs scientifiques de diverses 

d iscip lines. E lle  com prend une ferm e 

d 'environ 450 hectares et d ispose 

d ’un cheptel de 400 bovins la itiers e t 

200 bovins de boucherie , en plus 

d ’une centa ine de tru ies. Ses activ i­

tés de recherche, principa lem ent 

axées sur la  zootechnie, se répartis­

sent en c inq program m es : bovins de 

boucherie , bovins la itiers, porcs, 

p lantes fourragères et so ls.

Bovins de boucherie
Les ob jectifs du program m e des 

bovins de boucherie  sont d 'augm en­

ter la rentab ilité des é levages, de fa­

voriser une utilisation optim ale des 

p lantes fourragères et de m ieux 

com prendre les phénom ènes de  v ie il­

lissem ent ou de m aturation de la 

v iande. O n tente égalem ent de défi­

n ir des systèm es de production m ieux 

adaptés aux conditions du Q uébec. 

Les quatre chercheurs a ttachés à ce 

program m e étudient les problèm es 

de rég ie , de nutrition, de physio log ie  

de la reproduction et de génétique.

Bovins laitiers
Le program m e des bovins la i­

tiers v ise à  augm enter la productiv ité  

et la rentab ilité de la production la i­

tière par des études sur les m anipu­

la tions horm onales, l’a lim entation à 

base de fourrages, le  transfert d ’em ­

bryons et l’analyse de systèm es de 

production m ieux adaptés aux con­

d itions québécoises. U ne d izaine de 

chercheurs  y  sont a ffectés et m ènent

des é tudes en génétique, en physio­

logie de la lactation et de la repro­

duction, en nutrition et en analyse 

de systèm es.

Porcs
L'élargissem ent des m archés 

in térieur et d ’exporta tion repose en 

grande partie sur l’e fficacité de la 

production porcine. L’ob jectif du 

program m e des porcs est donc 

d 'augm enter la productiv ité à vie de 

la tru ie et de réduire les coûts d ’en­

gra issem ent. Les é tudes m enées par 

c inq chercheurs  portent sur les m ani­

pu lations horm onales, le com porte­

m ent, l’a lim entation, la rég ie et la  

génétique.

Plantes fourragères
Beaucoup d ’e fforts sont con­

sacrés à la recherche sur les p lantes 

fourragères, afin d 'en favoriser l’u tili­

sation parles bovins. Le program m e 

vise à m ettre au po in t des m éthodes 

am éliorées de récolte et de conser­

vation, e t à  augm enter la  contribution 

des fourrages  à  l’approvis ionnem ent 

en énergie  e t en protéines de la  d iè te . 

D eux chercheurs  seulem ent sont a f­

fectés à  ce  program m e, m ais les pro­

b lèm es liés à l'utilisation des p lantes  

fourragères par le béta il sont aussi 

é tud iés dans le  cadre des program ­

m es zootechniques.

Sols
D ans le dom aine des so ls, nos 

travaux portent sur la fertilité , l’é ro­

sion et l'u tilisation des fum iers. Les 

tro is chercheurs qu i partic ipent à ce 

program m e tentent de déterm iner 

les exigences en é lém ents m ajeurs

Les bovins v ivant dans cette é tab le  de la 

S tation de recherches de Lennoxville 

servent à  l'é tude des problèm es de rég ie , 

de nutrition, de physio log ie de la repro­

duction et de génétique.

e t m ineurs des plantes fourragères, 

du m aïs et de l’orge se lon le n iveau 

d ’acid ité du sol et son contenu en 

eau. O n s ’em ploie égalem ent à dé­

term iner l’ind ice d ’érod ib ilité de cer­

ta ins so ls (c ’est-à-d ire la  facilité  avec 

laquelle ils peuvent être érodés ou 

em portés). Enfin, le program m e des 

so ls vise à favoriser une utilisation 

optim ale des fum iers en vue de la 

production végéta le et de la préser­

vation du m ilieu.

D ans tous les dom aines  de leur 

com pétence, les chercheurs de la 

S tation de Lennoxville s ’e fforcent 

d ’é larg ir le cham p des connaissan­

ces et de m ettre au po int des techni­

ques de pointe susceptib les d ’aug­

m enter l’e fficacité  e t la  rentab ilité  des 

é levages. Ils trava illent en co llabora­

tion avec 17 étab lissem ents de re­

cherche du Q uébec, du C anada et 

de l’extérieur.

* Jean-Claude St-Pierre est directeur de la 

Station de recherches de Lennoxville.
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S t a t i o n  d e  r e c h e r c h e s  a g r i c o l e s  

d e  D e s c h a m b a u l t

A u  m e n u  :
■ ■ ■ ■ ■ i

d e s  b o v i n s
Dominique D. Rony *

« F I N I  L E  G A S P I L L A G E  D U  F O I N  

D A N S  L E S  B A L L E S  R O N D E S ! »

R é v o l u t i o n n a i r e  — L'enrouleuse «Silawrap» de 

Kverneland vous permet d'obtenir et de c o n s e r v e r  

une qualité de foin c o m p a r a b l e  à l'ensilage humide 

(60-65%), au moyen de l'enrobage h e r m é t i q u e  de 

vos balles rondes...

S i m p l i c i t é  —  R a p i d i t é  —  R e n t a b i l i t é  — Ce système n'exige qu'un homme et un tracteur 

pour cueillir, charger et enrober jusqu'à 50 b a l l e s  r o n d e s  d a n s  1V4 h e u r e .

Utilisation d'un film de plastique e-x-t-e-n-s-i-b-l-e, autocollant, et traité contre les 

rayons ultraviolets (soleil) pour produire une balle f e r m e m e n t  e n r o b é e ,  à l'épreuve des 

intempéries, infiltrations, etc., tout en conservant à l'intérieur de la balle la q u a l i t é  

m a x i m u m  de votre fourrage.

Un développement technique qui a r e l a n c é  

l'ensilage du loin, en Europe, en 1986...

N . B . :  Des démonstrations du système auront lieu chez plusieurs concessionnaires 

K v e r n e l a n d  ce printemps... S.V.P. nous retourner ce coupon pour vous aviser des 

lieux et dates — Merci!

Enrouleuse «< Silawrap >-

K V E R N E L A N D

nr
E n r o u l e u s e  S i l a w r a p

□ K v e r n e l a n d  i n c . |

1 2 0 0 ,  R o c h e t e a u

D r u m m o n d v i l l e  

( Q u é b e c )  J 2 C  5 Y 3

T é l .  ( 8 1 9 )  4 7 7 - 2 0 5 5  '
Tel

HP
Le recyclage des sous-produits des usi­

nes de transformation du poisson et 

ceux des abattoirs devrait se traduire par 

des économies substantielles dans l'ali­

mentation des bovins.

L
es  t r av au x  en cours à la Station 

de recherches agricoles de 

Deschambault visent à favori­

ser la récupération des sous-produits 

des usines de transformation du 

poisson et ceux des abattoirs. Le 

recyclage de ces produits dans l'ali­

mentation des bovins devrait se tra­

duire par des économies substan­

tielles.

Plus précisément, il s'agit de 

comparer la farine de poisson et la 

farine de viande au tourteau de soya hs. 

comme suppléments de protéine

Bovins du Québec Avril 1987 19

680



dans les rations des bouvillons et 
des taures d'abattage.

En ce qui concerne la farine de 
poisson, la haute digestibilité de sa 
protéine et sa haute teneur en acides 
aminés essentiels, particulièrement 
en lysine, en font un supplément pro­
téique très recherché. Cependant, le 
coût élevé de l'énergie requise pour 
le séchage et la faible disponibilité  
de ce produit sur le marché font que 
le prix de la farine de poisson varie 
entre 650$ et 700$ la tonne métri­
que. Or le Québec dispose annuelle­
ment d'environ 330000 tonnes métri­
ques de sous-produits des abattoirs. 
Ces résidus sont dégraissés, stérili­
sés, séchés, moulus et vendus comme 
farine de viande et d'os, qui contient 
53 à 55 p. 100 de protéine brute 
digestible à environ 87 p. 100. La 
farine de viande se vend près de la 
moitié du prix de la farine de poisson, 
soit entre 300$ et 350$ la tonne. 
Cette expérience vise donc à évaluer 
les effets comparatifs de la farine de 
poisson et de la farine de viande par 
rappod au tourteau de soya sur la 
performance de bouvillons croisés 
Charolais x Simmental.

Protocole expérimental
À cet effet, 72 bouvillons croi­

sés d’un poids moyen de 250 kg ont 
été distribués en 18 lots de 4 bouvil­
lons chacun. À chaque lot, on assigne 

au hasard trois traitements diffé­
rents, soit des rations constituées 
d’ensilage d'herbe et de maïs sup­
plémentés avec trois sources de pro­
téine, à savoir la farine de poisson, la 
farine de viande et le tourteau de 
soya.

Les animaux sont alimentés 
une fois par jour et les quantités d’ali­
ments offerts et refusés sont pesées 
et enregistrées quotidiennement. 

Une fois par semaine, on déterm ine 
le pourcentage de matière sèche des 
aliments et les échantillons sont con­
servés en vue d’analyses chimiques 
subséquentes. Les animaux de cha­
que lot sont pesés à tous les 28 jours, 
et des échantillons de sang sont pré­
levés afin de déterminer leur profil 
métabolique. À partir du 168° jour 

d'expérience, on évalue périodique­
ment l’épaisseur du gras dorsal au 
moyen d'un appareil à ultrasons.

Tous les animaux seront abat­
tus à un poids d’environ 570 kg. On 
recueillera alors les données suivan­
tes: le poids de la carcasse chaude 
et le poids à froid, la classification de

chaque carcasse et enfin un échan­
tillon de la 11 ° et de la 12e côtes. En 
plus d’étudier l’alimentation des bou­
villons, on déterm ine la digestibilité 
apparente des régimes grâce à des 
essais effectués avec des moutons.

Tous les échantillons recueillis 
seront soumis à des analyses chim i-

FERME
CULTIVAR ENR.
145, rg 11, St-Louis-de-Blandford 

Québec GOZ 1B0 

Tel.: (819) 367-3237

ques et les données obtenues feront 
l'objet d’analyses statistiques pour 
leur interprétation. Les résultats seront 
connus vers la fin de cette année ou 
au début de l’an prochain.

* Dominique D. Rony est agronome-nutri­
tionniste A la Station de recherches agri­
coles de Deschambault.

TRIOLIET-MULLOS

...l’as en mécanisation 
pour silos-meules.

GÉRARD GARAND vous offre

Mélangeur de ration totale
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////mm

GARAND
'/MACHINERIE 

AGRICOLE

STIRCO
Mélange plus rapide, plus homogène 
Pas de point mort 
Convoyeur de renvoi sans ennui 
Moins de coussinets et pignons 
Plus de capacité au pied 
Mélange de balles de 80 Ib (sans 
mouture
Moins d'entretien en temps et en coût 
Moindre besoin de puissance, donc 
besoin d'une plus petite unité motrice 
Économie d'énergie pour les grosses 
balles vu le broyage plus grossier 
Moins de dommages aux flocons

Au Québec, dans les Maritimes 
et en Ontario
distribution, vente et service

C.P. 753, 40, boul. Patrick 
Drummondville (Qué.) J2B 6X1 
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autoroute 20
819-478-2858 819-478-2482

Importé
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COMME UN 
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Désilez 
et distribuez, 
sans perte, 
été
comme hiver 
avec
la désileuse
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Depuis plus d'un demi-siècle, l'Association cana­

dienne des éleveurs de bovins (ACEB) défend les 

intérêts des producteurs de bovins et les repré­

sente auprès des autorités concernées. L Associa­

tion (mieux connue sous son sigle anglais CCA)

Non à la taxe américaine

U n e  ta x e  d e  1 0 c  la  l iv r e  

n o u s  c o û te r a i t  1 8 0  m i l l io n s  

d e  d o l la r s  a n n u e l le m e n t

regroupe les fédérations provinciales de produc­

teurs ainsi que certains autres organismes intéres­

sés. Dans cette chronique régulière, nous ferons le 

point sur les divers dossiers que défend l'ACEB.

G i l l B a r r o w s

1
1 As s o c iat io n c a n a d ie n n e  d e s  
* é le v e u r s  d e  b o v in s  t ie n t  à  f é l ic i -  

■  t e r  le s  é d it e u r s  d e  Bovins du 

Québec à  l ’o c c a s io n  d e  la  p a r u t io n  

d e  c e  p r e m ie r  n u m é r o . C e t t e  p u b l i ­

c a t io n  r é p o n d  à  u n  b e s o in  c e r t a in  a u  

Q u é b e c ,  e t  n o u s  n e  d o u to n s  p a s  

q u ’e l le  s a u r a  r a l l ie r  d e  n o m b r e u x  

le c te u r s .

A v a n t  d ’e n t r e r  d a n s  le  v i f  d e  

n o t r e  s u je t ,  s o u l ig n o n s  d ’a b o r d  q u e  

le s  p r o d u c te u r s  q u é b é c o is  s o n t  b ie n  

r e p r é s e n té s  a u  c o n s e il  d ’a d m in is t r a ­

t io n  d e  l ’A C E B  p a r  M M . G i l le s  L a u ­

r e n t ,  p r é s id e n t  d e  la  F é d é r a t io n  d e s  

p r o d u c te u r s  d e  b o v in s  d u  Q u é b e c ,  

e t  G a s to n  V e r r a u l t ,  é g a le m e n t  m e m ­

b r e  d u  c o n s e i l  d e  la  F P B Q .  C e l le - c i  a  

é t é  la  p r e m iè r e  à  f o u r n i r  u n e  c o n t r i­

b u t io n  f in a n c iè r e  s p é c ia le  a f in  d ’a i ­

d e r  l ’A C E B  à  lu t t e r  c o n t r e  le s  im p o r ­

t a t io n s  d e  b œ u f  s u b v e n t io n n é  e n  

p r o v e n a n c e  d e  la  C o m m u n a u té  é c o ­

n o m iq u e  e u r o p é e n n e .  A v e c  s o n  a id e  

e t  c e l le  d e s  a u t r e s  p r o v in c e s , n o u s  

s o m m e s  p a r v e n u s  à  fa i r e  v a lo i r  le s  

in t é r ê t s  d e s  p r o d u c te u r s  c a n a d ie n s .

L e s  d i f f é r e n d s  c o m m e r c ia u x  

c o n t in u e n t  c e p e n d a n t  d ’ê t r e  à  l 'o r d r e  

d u  jo u r ; à  l ’h e u r e  a c tu e l le , c e  s o n t  

n o s  r e la t io n s  a v e c  le s  É ta t s - U n is  q u i  

v ie n n e n t e n  t ê te  d e  l is t e .

C ’e s t  v e r s  le  1 7  ju i l le t  q u e  la  

C o m m is s io n  a m é r ic a in e  d u  c o m ­

m e r c e  in t e r n a t io n a l r e n d r a  p u b l ic  s o n  

r a p p o r t  s u r  le  c o m m e r c e  d e  b o v in s  

e t  d e  v ia n d e  d e  b œ u f  e n t r e  le  C a n a d a  

e t  le s  É ta t s - U n is .  B ie n  q u e  c e t te  é t u d e

n e  v is e  p a r  e x p r e s s é m e n t  l 'é t a b l is ­

s e m e n t  d ’u n e  ta x e  c o m p e n s a t r ic e  

s u r  le s  b o v in s  e t  la  v ia n d e  d e  b œ u f  

c a n a d ie n s , i l y  a  t o u t l ie u  d ’ê t r e  s u r  

n o s  g a r d e s . E n  e f fe t , u n e  e n q u ê te  

s e m b la b le  a  d é jà  c o n d u i t  à  l ’ im p o s i­

t io n  d ’u n e  t a x e  c o m p e n s a t r ic e  s u r  le  

p o r c  c a n a d ie n .

C e  n ’e s t  p a s  la  p r e m iè r e  fo is ,  

r a p p e lo n s - le ,  q u 'u n e  in d u s t r ie  a m é ­

r ic a in e  d e m a n d e  la  t e n u e  d ’u n e  t e l le  

e n q u ê te  a f in  d e  s o n d e r  le  t e r r a in .  L a  

C o m m is s io n  d u  c o m m e r c e  in t e r n a ­

t io n a l e x a m in e  a lo r s  l ’e n s e m b le  d u  

s e c te u r  in d u s t r ie l v is é  d a n s  le  p a y s  

c o n c u r r e n t ,  e n  l ’o c c u r r e n c e  le  C a ­

n a d a , p a r t ic u l iè r e m e n t e n  c e  q u i a  

t r a i t  a u x  s u b v e n t io n s . L ' in d u s t r ie  

a m é r ic a in e  d is p o s e  a in s i  d 'u n e  é tu d e  

a p p r o fo n d ie  f in a n c é e  p a r  le  g o u v e r ­

n e m e n t ;  a p r è s  e x a m e n , e l le  e s t  e n  

m e s u r e  d e  d é c id e r  s i  e l le  la n c e r a  o u  

n o n  u n e  c a m p a g n e  p o u r  l ’ im p o s i t io n  

d ’u n e  t a x e  c o m p e n s a t r ic e .

D a n s  le  c a s  q u i n o u s  o c c u p e ,  

c ’e s t l ’A s s o c ia t io n  a m é r ic a in e  d e s  

é le v e u r s  d e  b o v in s  q u i a  d e m a n d é  la  

t e n u e  d ’u n e  e n q u ê te ,  e t  c ’e s t  e l le  q u i  

d é c id e r a  s ’ i l y  a  l ie u  d ’a l le r  p lu s  lo in .  

B ie n  e n te n d u ,  l ’A C E B  f a i t  t o u t  e n  s o n  

p o u v o i r  p o u r  q u e  l ’e n q u ê te  n ’a i t  p a s  

d e  s u i t e s .

L 'é ta b l is s e m e n t  d ’u n  d r o i t  c o m ­

p e n s a te u r  s u r  le s  b o v in s  e t  la  v ia n d e  

d e  b œ u f s e r a i t d é s a s t r e u x  p o u r  le  

C a n a d a .  O n  a  p u  c o n s ta te r  a u  d é b u t  

d e s  a n n é e s  5 0  l ’ im p o r ta n c e  d u  m a r ­

c h é  a m é r ic a in  lo r s q u e  c e lu i - c i  f u t  

f e r m é  a u x  p r o d u c te u r s  c a n a d ie n s  

e n  r a is o n  d ’u n e  é p id é m ie  d e  f iè v r e

a p h te u s e . L e  p r ix  d e s  b o v in s  d im i­

n u a  a u s s i t ô t  d e  m o i t ié , d 'u n e  p a r t  

p a r c e  q u e  le  C a n a d a  d e v a i t  a b s o r b e r  

la  p r o d u c t io n  e x c é d e n ta i r e ,  d ’a u t r e  

p a r t  p a r c e  q u e  le s  s a la is o n s  c a ­

n a d ie n n e s  n 'a v a ie n t  p lu s  à  r e s p e c te r  

le  p r ix  d e  b a s e  n o r m a le m e n t  f ix é  p a r  

le s  s a la is o n s  a m é r ic a in e s .

S e lo n  le  p r o fe s s e u r  L a r r y  M a r ­

t in , d e  l ’U n iv e r s i t é  d e  G u e lp h , l 'é ta ­

b l is s e m e n t p a r  le s  A m é r ic a in s  d ’u n e  

t a x e  d e  1 0  c e n ts  la  l iv r e  s e  t r a d u i r a i t  

p o u r  le s  p r o d u c te u r s  d e  b o v in s  c a ­

n a d ie n s  p a r  u n  m a n q u e  à  g a g n e r  d e  

p lu s  d e  1 8 0  m i l l io n s  d e  d o l la r s  p a r  

a n n é e .

L ’A C E B  s ’e s t  d o n n é  p o u r  m is ­

s io n  d 'e m p ê c h e r  q u e  c e la  n e  s e  p r o ­

d u is e . N o u s  n o u s  e f f o r ç o n s  d e  c o n ­

v a in c r e  le s  A m é r ic a in s  q u e  le  C a n a d a  

n 'u t i l is e  a u c u n e  p r a t iq u e  d é lo y a le  à  

le u r  é g a r d .  À  n o t r e  a v is  c e la  s e  v é r i f ie  

d a n s  le s  f a i t s  : s ’ i l  e s t  v r a i q u ' i l  e x is t e  

d e s  s u b v e n t io n s  d a n s  n o t r e  in d u s ­

t r ie ,  e l le s  s o n t  lo in  d 'ê t r e  e x c e s s iv e s  ; 

q u i  p lu s  e s t ,  e l le s  n 'o n t  p a s  e u  d ’e f fe t  

s u r  le  v o lu m e  n i s u r  le  p r ix  d e s  p r o ­

d u i ts  q u e  n o u s  v e n d o n s  a u x  É ta t s -  

U n is .

C ’e s t  là  le  p o in t  c r u c ia l s u r  le ­

q u e l n o u s  c o n t in u e r o n s  d ' in s is t e r  

d a n s  n o s  d is c u s s io n s  a v e c  le s  A m é ­

r ic a in s .  S i  n o u s  p a r v e n o n s  à  le s  c o n ­

v a in c r e , i ls  n 'e x ig e r o n t p a s  d e  ta x e  

c o m p e n s a t r ic e ; d a n s  le  c a s  c o n ­

t r a i r e ,  l ’e n s e m b le  d e  n o t r e  in d u s t r ie  

a u r a  à  f a i r e  f a c e  à  u n  p r o b lè m e  s é ­

r ie u x .

*  G i l l  B a r r o w s  e s t  d i r e c te u r  d e s  A f f a i r e s  g o u ­

v e r n e m e n ta le s  à la  C C A .

B o v in s  d u  Q u é b e c  A v r i l !  9 8 7  2 !
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Un des objectifs de la revue Bovins du Québec est avec l'assemblée annuelle de la Fédération, nous
de vous informer de façon régulière sur les activi- vous présentons ci-après, exceptionnellement, un
tés de la Fédération des producteurs de bovins du résumé du rapport d'activités 1986-1987.
Québec. Comme cette première livraison coïncide

L'exercice 1986-1987 
en revue
Gaétan Bélanger *

La Fédération des producteurs de bovins du Québec a connu 
une année bien remplie. Les dossiers reliés à la mise en marché 
ont particulièrement retenu notre attention, de même que ceux 
de la rationalisation des programmes de stabilisation, de la 
refonte des programmes agricoles et du commerce interna­
tional.

Plan conjoint
Cette année encore, la Fédéra­

tion a poursuivi ses efforts en vue d’amé­

liorer le système de mise en marché 

des bovins au Québec. Des gestes 

concrets ont été posés dans certains 

secteurs couverts par le Plan conjoint, 

tandis qu’on a défini des orientations 

dans les autres.

Bovins laitiers
La Régie des marchés agricoles 

du Québec a tenu des audiences pu­

bliques à la fin de l’été concernant le 

Règlement sur la vente des bovins, re­

tardant ainsi de près d’un an la mise 

sur pied de l’Agence de vente prévue 

par le nouveau règlement. Dans leur 

mémoire à la Régie, le Comité de mise 

en marché des bovins laitiers et la Fé­

dération ont démontré hors de tout 

doute la pertinence de ce projet ainsi 

que ses retombées économiques fa­

vorables. On s'attend à ce que la Régie 

rende une décision favorable d’un jour 

à l'autre. L’Agence entrera en activité 

le 30e jour suivant la publication de 

cette décision dans la Gazette offi­
cielle du Québec.

Le Comité a par ailleurs rédigé 

les nombreuses conventions qui de­

vront être signées sous peu avec les 

acheteurs et avec les agents autorisés 

de la Fédération. En outre, celle-ci 

embauchera bientôt un coordonna­

teur général qui veillera au bon dérou­

lement des ventes et au respect des 

conventions.

Veaux lourds
La décision de la Régie des mar­

chés agricoles touchant les veaux 

lourds devrait également être rendue 

incessamment. Ayant consulté des pro­

ducteurs à ce sujet, la Fédération a 

demandé à la Régie de suspendre 

l’application des dispositions du Rè­

glement touchant les veaux de lait 

lourd. De son côté, le Comité s’est 

employé à rédiger les conventions 

nécessaires après avoir rencontré à 

quelques reprises les principaux ache­

teurs concernés.

Promotion du veau de grain 
et du veau de lait

La promotion du veau de grain a 

connu un nouvel essor en 1986: une 

campagne publicitaire de 150000$ 

— financée à parts égales par les pro­

ducteurs et le gouvernement du Qué­

bec — a été entreprise en septembre 

dernier et s’étendra jusqu’en mai 1987. 

De plus, une collaboration accrue entre 

la Fédération, les abattoirs-grossistes 

et les détaillants (principalement Pro- 

vigo) ont amené une meilleure identifi­

cation du produit dans les comptoirs 

de viande des supermarchés. Une 

campagne de promotion du veau de 

lait est également en préparation. La 

participation financière du gouverne­

ment du Québec est d'ores et déjà 

acquise.

Bouvillons d’abattage
Le Comité a précisé son orienta­

tion concernant la mise en marché du 

bouvillon d'abattage: des conven­

tions seront signées avec les ache­

teurs afin de régir et d'harmoniser leurs 

pratiques commerciales. Des discus­

sions sont en cours avec les princi­

paux abattoirs concernés.

Poids chaud des carcasses
La majorité des abattoirs de gros 

bovins ont signé en 1986 une conven-

----dh
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Info

t io n  to u c h a n t le  p o id s  c h a u d  d e s  c a r­

c a s s e s  a v e c  la  F é d é ra tio n . P a r la  s u ite , 

c e lle -c i a  d e m a n d é  à  la  R é g ie  d e s  

m a rc h é s  a g ric o le s  d ’im p o s e r p a r o r­

d o n n a n c e  le s  m ê m e s  c o n d itio n s  à  to u s  

le s  a b a tto irs  q u i n ’o n t p a s  s ig n é  c e tte  

c o n v e n tio n .

L a  R é g ie  a  te n u  d e s  a u d ie n c e s  

p u b liq u e s  a u  d é b u t d e  l'a n n é e  à  M o n t­

ré a l, à  Q u é b e c  e t à  D ru m m o n d v ille  e n  

ja n v ie r  e t fé v r ie r 1 9 8 7  a fin  d ’e n te n d re  

le s  a b a tto irs  c o n c e rn é s . E lle  a  re n d u  

u n e  d é c is io n  fa v o ra b le  a u x  d e m a n d e s  

d e  la  F é d é ra tio n  d a n s  le s  tro is  c a s .

V e a u x  d ’e m b o u c h e
L e  C o m ité  s ’e s t e m p lo y é  c e tte  

a n n é e  à  c o o rd o n n e r le s  a c tiv ité s  d e s  

e n c a n s  s p é c ia lis é s  d e  v e a u x d ’e m ­

b o u c h e . P rè s  d e  2 5 0 0 0  v e a u x  o n t é té  

o ffe r ts  e n  v e n te  d a n s  le s  1 9  e n c a n s  d u  

c irc u it e n  1 9 8 6 . U n e  v e n te  p ro v in c ia le  

d e  p r in te m p s  a  e u  lie u  à  D ru m m o n d ­

v ille  a u  d é b u t d u  m o is  d e  m a i 1 9 8 6 , e t 

u n e  a u tre  s e  t ie n d ra  a u  m ê m e  e n d ro it 

le  2  m a i 1 9 8 7 . U n  e n c a n  d ’h iv e r s ’e s t 

é g a le m e n t d é ro u lé  a v e c  s u c c è s  à  

S a in t-R o m u a ld  le  1 7  ja n v ie r d e rn ie r .

D ’a u tre  p a r t, le  C o m ité  a  d é fin i le  

m o d e  d e  m is e  e n  m a rc h é  d e s  v e a u x  

d ’e m b o u c h e  q u i p ré v a u d ra it s o u s  le  

ré g im e  d e  l’A g e n c e  d e  v e n te  p ro v in ­

c ia le . A in s i, to u s  le s  v e a u x  d ’e m b o u ­

c h e  s e ra ie n t o b lig a to ire m e n t v e n d u s

p a r e n c h è re s , q u e  c e  s o it lo rs  d 'e n ­

c a n s h e b d o m a d a ire s  o u  s p é c ia lis é s  

d û m e n t a u to r is é s  p a r  la  F é d é ra tio n  o u  

p a r  to u t a u tre  m o d e  d 'e n c h è re s  (é le c ­

tro n iq u e s , v id é o , e tc .) C e tte  p ro p o s i­

t io n  fa it a c tu e lle m e n t l’o b je t d e  d is ­

c u s s io n s  a u  s e in  d e s  s y n d ic a ts .

G a r a n t ie  d e  p a ie m e n t
P ré te x ta n t la  m a u v a is e  s itu a tio n  

f in a n c iè re  d e  p lu s ie u rs  a b a tto irs , la  

R é g ie  d e s  m a rc h é s  a g r ic o le s  d u  Q u é ­

b e c  a  re fu s é  d ’é m e ttre  u n e  o rd o n ­

n a n c e  o b lig e a n t to u s  le s  a c h e te u rs  d e  

b o v in s  à  d é p o s e r u n e  g a ra n tie  d e  

p a ie m e n t. P a r c o n s é q u e n t, la  F é d é ra ­

t io n  a  p re s s é  le  m in is tre  d e  l’A g ric u l­

tu re , M . M ic h e l P a g é , d e  m e ttre  s u r 

p ie d  u n  fo n d s  d ’a s s u ra n c e  f in a n c é  e n  

p a r t ie  p a r le s  a b a tto irs  e t e n  p a r tie  p a r  

le  g o u v e rn e m e n t d u  Q u é b e c . L e  m i­

n is tre  s ’e s t e n g a g é  à  tra ite r  c e  d o s s ie r 

e n  p r io r ité  d è s  le  d é b u t d e  1 9 8 7 .

R è g le m e n t s u r  la  v e n te  a u x  

e n c h è r e s  d ’a n im a u x  v iv a n ts
G râ c e  a u x  n o m b re u s e s  d é m a r­

c h e s d e  la  F é d é ra tio n , le  g o u v e rn e ­

m e n t d u  Q u é b e c  a  a d o p té , le  2 0  a o û t 

d e rn ie r , u n  n o u v e a u  R è g le m e n t s u r la  

v e n te  a u x  e n c h è re s  d 'a n im a u x  v iv a n ts , 

q u i d é c r it le s  c o n d it io n s a u x q u e lle s  

d e v ro n t ré p o n d re  le s  e n c a n s  p o u r o b - 

te n ir u n p e rm is  d ’e x p lo ita tio n  d u

M A P A Q . P a rm i c e s  c o n d itio n s , n o to n s  

u n e  g a ra n tie  d e  p a ie m e n t, d e s  n o rm e s  

to u c h a n t l'a m é n a g e m e n t e t la  s a lu ­

b r ité  d e s  é ta b lis s e m e n ts  a in s i q u e  

l’é q u ip e m e n t n é c e s s a ire  —  n o ta m ­

m e n t d e s  b a la n c e s  a v e c  im p rim a n te  

é le c tro n iq u e  —  e t la  p ré s e n c e  d ’u n  

in s p e c te u r, m é d e c in  v é té r in a ire , q u i 

v e ille ra  a u  b o n  d é ro u le m e n t d e s  o p é ­

ra tio n s  e t à  l’e x a m e n  d e s  a n im a u x â  

l'e n tré e . L e  p e rm is  d 'e x p lo ita tio n  s e ra  

o b lig a to ire  à  c o m p te r  d u  1  ° ' ju ille t 1 9 8 7 . 

C e  rè g le m e n t v ie n t c o m p lé te r  le s  c o n ­

v e n tio n s  q u e  la  F é d é ra tio n  d e v ra  s i­

g n e r a v e c  s e s  a g e n ts  s o u s  le  ré g im e  

d e  l’A g e n c e  d e  v e n te  d e s  b o v in s  la i­

t ie rs  e t d e s  v e a u x  d e  g ra in .

A c tiv ité s  d e  p r o m o tio n
L a  F é d é ra tio n  a  p a r tic ip é  à  la  p ro ­

m o tio n  d e  la  v ia n d e  b o v in e  (b œ u f e t 

v e a u ) e n  a ffe c ta n t u n  b u d g e t p u b lic i­

ta ire  a u  C e n tre  d ’in fo rm a tio n s u r le  

b œ u f (C IB ). E lle  a  é g a le m e n t c o n tr i­

b u é  à  la  n o u v e lle  re v u e  Cuisine et Mar­
ché e n y  p ré s e n ta n t d e s  re c e tte s  à  

b a s e  d e  b œ u f tra n s fo rm é  (v a c h e  d e  

ré fo rm e ) e n  a v r il, d e  v e a u  d e  g ra in  e n  

m a i, d e  b œ u f d e  c o u p e  (b o u v illo n s )  e n  

a o û t e t d e  v e a u  d e  la it lo u rd  e n n o ­

v e m b re .

A s s u ra n c e  s ta b i lis a t io n  

d e s  r e v e n u s  a g r ic o le s
L a  F é d é ra tio n  a  m e n é  u n e  e n ­

q u ê te  a u  c o u rs  d e  l ’é té  a f in  d ’é v a lu e r la  

ju s te s s e  d e s  p r ix  d e  v e n te  c o n s id é ré s  

p a r la  R é g ie  d e s  a s s s u ra n c e s  a g r ic o ­

le s  d u  Q u é b e c  e t d iv e rs  é lé m e n ts  d e s  

c o û ts  d e  p ro d u c tio n . L e  C o m ité  te c h ­

n iq u e  M A P A Q -U P A , o ù  la  F é d é ra tio n  

e s t re p ré s e n té e  p a r  a u  m o in s  tro is  o u  

q u a tre  p ro d u c te u rs  d e  c h a c u n  d e s  

s e c te u rs  c o n c e rn é s , s ’e s t ré u n i à  u n e  

d iz a in e  d e  re p ris e s  a u  p r in te m p s  d e r­

n ie r  p o u r  é ta b lir  d e s  c o û ts  d e  p ro d u c ­

t io n  q u i re flè te n t m ie u x  la  ré a lité  é c o ­

n o m iq u e  d e s  p ro d u c te u rs .

P a r a ille u rs , le s  d é m a rc h e s  e n ­

tre p ris e s  p a r la  F é d é ra tio n  o n t a m e n é  

le  g o u v e rn e m e n t d u  Q u é b e c  à  é ta b lir  

u n  p ro g ra m m e  d e  s ta b ilis a tio n  à  l’in ­

te n tio n  d e s  é le v e u rs  d e  v e a u x  d e  la it  

lo u rd s . T o u te fo is , c e lu i-c i a  a p p o rté  e n  

d é c e m b re  d e rn ie r p lu s ie u rs  m o d if ic a ­

t io n s  a u x  p ro g ra m m e s  c o n c e rn a n t le  

v e a u  d e  g ra in , le  v e a u  d ’e m b o u c h e  e t 

le  b o u v illo n  d ’a b a tta g e  q u i o n t é té  fo rt 

m a l re ç u e s  p a r le s  p ro d u c te u rs . L e

S u ite  e n  p a g e  2 6

Producteurs,

CAN - OP

V .

u n  o u t i l “ IN D IS P E N S A B L E ”  p o u r  

la  m is e  e n  m a r c h é  d e  v o s  a n im a u x .

3 1 6 , r u e  B r id g e , C h a m b r e  3  

B u r .: (5 1 4 ) 9 3 3 -2 9 2 9  

S o ir :  (5 1 4 ) 6 2 6 -9 9 8 9

. M o n tr é a l , Q u é . H 3 K  2 C 4
A G E N T  À  C O M M IS S IO N

J e a n -L o u is  D a g e n a is . g e r a n t  

Une équipe dynamique à votre service au

M A R C H É  A U X  B E S T IA U X  D E  M O N T R É A L

(p r è s  d u  p o n t  V ic to r ia ) M O N T R É A L , Q C

3  J o u r n é e s  d ’e n c a n  —  L U N D I •  M A R D I •  M E R C R E D I

R é c e p t io n  2 4  h e u r e s  p a r  jo u r  

A c h e te u r s  e t  c o n s ig n a ta ire s

n 'o u b lie z  p a s  n o tr e  v e n te  d e  p r in te m p s  d e  v e a u x  d 'e m b o u c h e  

le  2  m a i —  C E P A S  D r u m m o n d v il le  

D A N IE L  P A U L -H U S  

E n c a n te u r

Consignez vos animaux avec l’équipe pour le "MAXIMUM'

B o v in s  d u  Q u é b e c  A v r il 1 9 8 7  2 3



e age

L'Ontario Livestock Exchange

Les pionniers des enchères 

électroniques au Canada
Jim Romahn *

Les producteurs de bovins du Québec ne seront pas les premiers à se lancer dans 

l'aventure des enchères électroniques : de tels systèmes fonctionnent déjà avec suc­
cès aux États-Unis et en Ontario. Parallèlement à notre dossier sur ce sujet, nous 

sommes allés voir de plus près comment fonctionne le système mis en place à l’On­
tario Livestock Exchange.

A
pr ès trois années d'exploitation, 
le système d'enchères électroni­
ques du Ontario Livestock Ex­
change a fait ses preuves : en éliminant 

les intermédiaires, en lim itant les frais de 
transport et en donnant accès à un plus 
grand nombre d'acheteurs potentiels, il 
permet aux producteurs d'obtenir le 
meilleur prix possible pour leur bétail.

1986, M. Edgar W ideman, cette initiative 
s'accordait parfaitement aux objectifs de 
l'Association : «Nous ne devons pas res­

treindre les options qui s'offrent aux pro­

ducteurs pour la vente et l'échange des 
bovins, mais au contraire cherchera mul­

tiplier ces options et à faire en sorte que 
chacune d’elles fonctionne de la façon la 
plus efficace possible. »

Ontario Livestock Des producteurs imaginatifs 
Exchange Limited Les premiers à lancer l'idée d'un

système de vente centralisé furent des 
producteurs de bovins de la péninsule de 
Bruce, au nord-ouest de Toronto. Il s'agis­
sait en l'occurrence d'un système vidéo : 
les bandes enregistrées chez les produc­
teurs étaient présentées lors d'encans 
publics. On continue aujourd'hui d'y avoir 
recours, notamment pour acquérir des 
bovins d'engraissement en provenance 
de l'Ouest.

Mais c'est en 1981, lors de l’as­
semblée annuelle de l'Ontario Cattle­
men's Association (OCA), que l'on a mis 
de l'avant l'idée d'un système informa­

tisé qui permettrait de transporter les 
bovins directement des parcs d'engrais­
sement aux abattoirs. L'OCA, le gouver­
nement fédéral et celui de l'Ontario 
décident alors d'investir 50000$ chacun 
dans la mise au point du système (somme 
relativement modeste si l'on considère 

que le gouvernement du Québec a investi 
à lui seul plus de 800000$ pour établir 
un système semblable).

Selon le président de l'OCApour

Une expérience concluante
La mise en place du système exi­

gera la collaboration de 17 agents qui 
parcoureront la province afin d'établir la 
description des bovins destinés à la vente. 
Leurs efforts vont s'avérer fructueux : dès 

la première vente, en février 1983,11 des 
18 lots offerts sont vendus au plus haut 
prix.

À l'automne de la même année, 

I'OCA conclut au succès de l'expérience. 
Il s'agissait maintenant de remettre le 
système aux mains du secteur privé, puis­
que l'Association n'avait pas l’intention 

d'en assumer l'exploitation. Bien que le 
système fasse tout juste ses frais, l'Onta­
rio Livestock Exchange (OLEX) se mon­
tre intéressée car elle y voit un excellent 
complément à son système de vente par 
vidéo. Après avoir délégué aux produc­
teurs mêmes une partie du travail de 
description des bestiaux, l’OLEX s'em­
ploie donc à promouvoir le système. Au 
début de 1984, elle vend 900 têtes de 
bétail par semaine.

C'est alors que le gouvernement 
ontarien annonce son intention de créer
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une agence de mise en marché du bœuf 

et d'imposer pour la vente des bovins un 

système d'enchères ouvert et concurren­

tiel. Presque aussitôt, l’Ontario Stock 

Yards, une entreprise concurrente de 

l’OLEX, décide de lancer un système d'en­

chères électroniques parallèle. Cepen­

dant, le volume de ses ventes ne sera 

jamais suffisant pour couvrir ses dépen­

ses. Peu après que le gouvernement on­

tarien eut abandonné son projet d'agence 

de mise en marché, l'Ontario Stock Yards 

renonça à son encan électronique.

L'Ontario Livestock Exchange 

restait donc seule sur le marché. Son 

volume de ventes allait augmenter de 

façon constante, au point de rivaliser au­

jourd’hui avec celui de l'Ontario Stock 

Yards qui dominait jusque-là le marché. 

Ainsi, en 1985, plus de 75000 bovins 

changeaient de main par le biais du sys­

tème d'OLEX. L'année suivante, le volume 

augmentait de 24 p. 100 pour atteindre 

quelque 100000 têtes de bétail. En plus 

des bovins, environ 9000 moutons, 

6400 chèvres et 23000 porcs passent 

par les enchères électroniques. L'OLEX 

vend également à ses encans publics, sur 

une base vivante, environ 130000 bovins, 

100000 porcs et 5000 chevaux.

Un système simple et efficace
L'expérience a clairement dé­

montré les avantages des enchères élec­

troniques : tout d'abord, il y a moins de 

déplacements et de manipulations, ce 

qui réduit les risques de meurtrissures, 

de stress et de pertes de poids, ainsi que 

les coûts qui y sont associés. Ensuite, 

contrairement à ce qui se passe dans le 

cas d'une vente directe, le jeu des enchè­

res permet au producteur d'obtenir le 

meilleur prix possible pour ses bovins. 

Les abattoirs, quant à eux, peuvent mieux 

planifier leurs livraisons et réaliser ainsi 

des économies importantes.

Les ventes par enchères électro­

niques ont lieu les lundis, mercredis et 

vendredis, tandis que les mardis et les 

jeudis sont réservés aux encans publics 

sur base vivante. On procède ainsi : un 

producteur, ou son agent, appelle l'OLEX 

pour offrir ses bêtes. S'il s'agit d'un nou­

veau client ou d'un nouveau lot, un des 

agents d'OLEX ira inspecter le bétail et en 

établira la description. Soulignons qu'au 

Québec, sauf dans certains cas, le bétail 

devra être acheminé à un poste de com­

mercialisation ou de rassemblement.

Pour le reste, le système fonc­

tionne sensiblement de la même façon 

que celui que l'on retrouvera bientôt au 

Québec. Une description plus ou moins 

détaillée du bétail est entrée dans le sys­

tème informatique : nom du producteur, 

mode d'élevage des bovins, poids et ca­

tégorie. Les enchères peuvent alors com­

mencer, selon la méthode décroissante- 

croissante. Certains délais sont prévus 

pour la livraison du bétail et pour le paie­

ment, et toutes les transactions sont pri­

ses en charge par l'OLEX.

Selon son directeur, M. Larry Wit- 

zel, le système est populaire parce qu'il 

élimine le hasard du processus de mise 

en marché : « Le producteur reçoit exacte­

ment la valeur de l'animal, et l'acheteur 

n 'a pas besoin de deviner le poids ou la 

catégorie de l'animal. »

* Jim Romahn est Journaliste au Kltchcner-Water- 

loo Record. Texte adapté de l'anglais par Brabant 
Dutrlsac Communication.
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Suite de la page 23

m in is tre M iche l P agé a dem andé au  

C om ité techn ique M A P A Q -U P A (qu i 

com pte  des rep résen tan ts  de  la  F P B Q ) 

d ’ana lyse r les conséquences de ces 

m od ifica tions e t de lu i p roposer des 
a jus tem en ts .

Programmes agricoles
Le nouveau program m e agri­

co le  p roposé aux p roducteu rs  de  bo ­

v ins dans le cad re de la re fon te des 

p rog ram m es en trep rise pa r le m in is ­

tè re  de  l'A g ricu ltu re  a  sou levé  une  v ive  

réaction  de  la  pa rt de  la  F édéra tion . E n  

e ffe t, le  p ro je t du  gouvernem en t la isse  

en trevo ir une  fo rte  d im inu tion  de  l’a ide  

financiè re  ve rsée  aux p roducteu rs  qu i 

dés iren t p rendre de l’expans ion  ou  

renouve le r leu rs techn iques de pro ­
duction .

Commerce extérieur
Le  T ribuna l canad ien  des im por­

ta tions a  rendu l’é té  de rn ie r une  déc i­

s ion favo rab le aux p roducteu rs qué ­

béco is  en m a in tenan t la fo rte taxe  

douan iè re  su r la  v iande  de  bœ uf e t de  

veau provenan t de la C om m unau té  

économ ique  européenne . C e tte m e­

su re  a  eu pour e ffe t de rédu ire  à  zé ro  

les im porta tions de v iande bov ine  

eu ropéenne . C 'es t l'A ssoc ia tion  cana ­

d ienne  des é leveurs de  bov ins  (C C A ), 

à  laque lle  la  F édéra tion  es t a ffiliée , qu i 

a p ilo té  ce doss ie r.

P a r a illeu rs, les A m érica ins fon t 

ac tue llem en t enquê te su r l’expo rta ­

tion de v iande bov ine e t de bé ta il 
canad iens  ve rs les É ta ts -U n is . La  C C A  

a é té cha rgée de su iv re le doss ie r e t 

p résen te ra  un  m ém o ire  devan t la  C om ­

m iss ion in te rna tiona le du com m erce 
des  É ta ts -U n is . (V o ir à  ce  su je t l'a rtic le  

de G ill B a rrow s.)

Autres activités
Les adm in is tra teu rs e t le pe r­

sonnel de la F édéra tion on t rep ré ­

sen té  les  p roducteu rs  de  bov ins dans 

p lus ieurs  au tres ac tiv ités ou doss ie rs  

spéc iaux  : rep résen ta tions  au  nom  des 

p roducteu rs créanc ie rs de l'aba tto ir 

C harlem agne e t de l’encan A ppo lo , 

pa rtic ipa tion  aux d iffé ren tes réun ions  

ou  assem b lées  de  l’A ssoc ia tion  cana ­

d ienne des é leve urs  de  bov ins  ou  aux 

ac tiv ités du com ité V iande bov ine du  

C onse il des p roductions  an im a les  du  

Q uébec, p résen ta tion de con fé ren­

ces, e tc .

• Gaétan Bélanger est secrétaire de la FPBQ.

LE LIMOUSIN,
UNE FORCE QUI GRANDIT

A vec un taureau L im ous in , les vê lages 
dev iennen t p resque un jeu .
Le L im ous in produ it un an im al «dé­
g ra issé et désossé» géné tiquem en t. 
C 'es t pourquoi les p roducteurs e t les 
consom m ateurs y trouven t leur p ro lit. 
P our la  onz ièm e  année  consécutive, les 
ca rcasses L im ous in pur sang ou cro i­
sés ont rem porté les g rands honneurs  
au concours annue l de la m e illeure  
ca rcasse.

ASSOCIATION DES ÉLEVEURS DE LIMOUSIN DU QUÉBEC
41, Route 243, St-Félix de Klngsey (Québec) — (819) 848-2038

J

L 'A M T est un véh icu le  destiné au transport 
de m atériaux d ivers e t, com m e l'ind ique 
auss i son nom , sa charge m ax im a le  es t de 
600 liv res (275 kg ). C om m ent 
dés igne r autrem en t l'exc lusif 
A M T  600  ! C a r il ne  se  con ten te 
pas de  transporte r le  conduc­
teu r ; il es t v ra im en t capable  de 
trave rse r des te rra ins  
d ilic iles  avec une  cha r­
ge su r le dos. Il trans­
po rte fac ilem en t 
les ob je ts encom ­
bran ts  e t sa  cha rge  
peut a tte indre 275  
kg en te rra in p la t 
e t 180 kg en te r­
ra in rabo teux. D e 
p lus , la  benne  bas­
cu le pour le dé­
chargem en t. C 'es t 
v ra im ent du  trava il 
de cam ion !

Le  nouveau  A M T  600
C acouna
E qu ipem en ts B S l Inc 

R ou le  ?9 t 

(418» 86? 0W I

C h icou tim i

E qu ipem en t A gn iu le 

P u S aguenay Inc 
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C'est le consommateur, en dernière analyse, qui 

est la véritable raison d'être du producteur de 

bovins. Pour que celui<i ait accès à un marché 

étendu, il est de toute première importance d'en­

courager la consommation de la viande de bœuf.

Cette chronique vise à vous informer des diverses 

activités de promotion entreprises à cet effet par la 

FPBQ, mais surtout par le Centre d'information 

sur le bœuf, dont c'est la mission première.

Le bœuf canadien enfin reconnu
à sa juste valeur
Francine Ranger-Smith *

U
n  g r an d  pas  vient d’être franchi 

dans la promotion de la viande 

de bœuf : par suite d'une étude 

d'Agriculture Canada, le ministère 

de la Santé nationale et du Bien-être 

social mettra bientôt à jour ses tables 

de valeurs nutritives. Celles-ci étaient 

en effet désuètes : les données qu'el­

les contiennent datent de quelque 

vingt-cinq ans, et avaient été établies 

en fonction de la viande américaine, 

plus grasse que celle que l’on re­

trouve au Canada. Or selon les étu­

des diététiques, les producteurs de 

bovins mettent sur le marché depuis 

1972 une viande de plus en plus 

maigre, grâce notamment à un nou­

veau système de classement. Ainsi, 

une portion de 100 g (31/2 oz) de 

bifteck de ronde paré et grillé con­

tient aujourd'hui seulement 3,4 p. 100 

de gras, 164 calories et 65 mg de 

cholestérol. Le bœuf se compare 

donc favorablement aux autres gran­

des sources de protéines. Malheu­

reusement, ce fait n’a été reconnu 

que récemment, justement parce 

que les tables de valeurs nutritives 

publiées par Santé nationale et Bien- 

être social, couramment utilisées au 

Canada, entretenaient la réputation 

de viande grasse du bœuf.

Le bœuf demeure malgré tout 

la viande préférée des Québécois 

qui le choisissent pour son bon goût 

et sa préparation facile et variée. Ce­

pendant, les consommateurs sont 

de plus en plus soucieux de leur santé 

et s’inquiètent de la teneur en gras, 

en calories et en cholestérol du bœuf. 

Bien que ces craintes ne reposent 

que sur des préjugés et des informa­

tions erronées, elles n’en constituent 

pas moins un facteur déterminant

dans la baisse de la consommation 

du bœuf qu’on a connue ces derniè­

res années.

C’est pour rehausser l'image 

du bœuf et mieux informer les con­

sommateurs sur ses qualités nutriti­

ves que l'Association canadienne des 

producteurs de bovins créait en 1972 

le Centre d’information sur le bœuf 

(CIB). Entièrement subventionné par 

les diverses associations provin­

ciales de producteurs de bovins, le 

CIB met sur pied diverses activités 

de promotion visant à stimuler la 

demande de bœuf. Le Centre, qui 

compte aujourd’hui sept bureaux (à 

Toronto, Montréal, Truro, Winnipeg, 

Regina, Calgary et Vancouver), est 

dirigé par un comité de douze pro­

ducteurs représentant les diverses 

associations membres.

En 1982, les producteurs de 

bovins donnaient le feu vert au lance­

ment d’une campagne publicitaire 

nationale visant à modifier les per­

ceptions de la population à l’égard 

du bœuf. Il s'agissait de montrer ses 

bienfaits dans une alimentation saine 

ainsi que les façons nutritives et éco­

nomiques de l’apprêter. Cette cam­

pagne, qui constitue une des princi­

pales activités du CIB, est une réus­

site : diverses enquêtes ont indiqué 

qu’elle atteignait efficacement les 

consommateurs.

La promotion auprès des con­

sommateurs prend la forme de multi­

ples brochures de recettes, de kios­

ques dans des expositions et de 

démonstrations culinaires. Le CIB 

mène également plusieurs program­

mes d'information destinés à cer­

tains secteurs précis; il publie des 

communiqués pour les médias et de

: --------------s>
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la documentation éducative pour les 

enseignants; offre aux magasins 

d’alimentation un grand choix de 

matériel publicitaire pour la promo­

tion du bœuf au point de vente; ren­

seigne les professionnels de la santé 

par l’entremise d'une publication tri­

mestrielle intitulée L'entrefilet ; et 

publie des documents d'information 

à l’intention du secteur de la restau­

ration. Le Centre est également actif 

dans le domaine de la recherche por­

tant sur les nouveaux produits : il tra­

vaille de concert avec les chaînes 

d'alimentation en vue d’offrir sur le 

marché des produits de bœuf qui 

répondent aux besoins actuels des 

consommateurs et à leur style de vie 

plus actif et plus sain.

Cette première chronique n'est 

qu’un survol des activités du CIB. 

Dans les prochains numéros, nous 

aurons l'occasion de revoir en détail 

chacun des programmes auxquels 

participe le Centre et de vous infor­

mer sur les plus récents développe­

ments dans le domaine.

* Francine Ranger-Smith est diététiste et 
responsable du bureau de Montréal du 

CIB.
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Veaux d’embouche *

Mâles de 500-600 Ibs,
Marché A bestiaux de l'Ontario (Toronto).

Bouvillons d’abattage

100 »i
Itl

* Vente directe aux abattoirs de l’Ontario, 
carcasse chaude, FAB abattoir.

Veaux d’abattage * Vaches de réforme *
Pm h
loom
III

loom
III

.4,t (kl V. Ur.

Bons veaux, Marché à bestiaux de Montréal. * Vaches Dj -Do ,
Marché à bestiaux de Montréal.

Veaux de grain *
Pni M

loom
Hi

1985
986
987

■rl ' 1 ' V', .Hi

Veaux de 450-500 Ibs. 
encan de Saint-Hyacinthe.

28 Bovins du Québec Avril 1987



1 e m r c h é

Le prix de la vache de réforme

Les Québécois ont aussi 
leur mot à dire
Richard Petit *

O
n  d it  souvent que ce sont les 

Américains qui fixent le prix de 
la vache de réforme, et que les 

Québécois n’ont pas voix au cha­
pitre en cette matière. En effet, lors­
que l’on observe l’écart entre le prix 
obtenu aux États-Unis et celui payé 

aux producteurs québécois par nos 
abattoirs, on est porté à conclure que 
ces derniers n’ont aucune marge de 
manœuvre. Cette affirmation n’est 
pas entièrement vraie. Car si les Amé­
ricains achètent une bonne part de la 
viande fournie par nos vaches de 
réforme et imposent ainsi un prix de 
référence, les acheteurs du Québec 
ne sont pas aussi démunis qu’on 
pourrait le croire.

En effet, deux autres facteurs 
influent sur le prix réel que les abat­
toirs obtiennent pour les vaches de 
réforme. Le premier est le type même 
des carcasses. Aux États-Unis, les 

carcasses des vaches de réforme 
sont moins dégraissées que celles 
que l’on retrouve sur le marché qué­
bécois. Cette différence permet aux 
abattoirs du Québec d’obtenir entre 
5$ et 6$ du 100 livres de plus que 
le prix de référence américain. Le 
deuxième facteur important à consi­
dérer est le «cinquième quartier» : 
une vache fournit, en plus de sa car­
casse, entre 75$ et 100$ en sous- 
produits divers, soit environ 15$ du 
100 Ibs de carcasse. Bien sûr, une 
partie de cette somme sert à couvrir 
les frais d’exploitation de l’abattoir. 
Le cinquième quartier est donc une 
source de profit plus ou moins grande 
selon l’efficacité de l’abattoir.

La Fédération a réalisé en 1986 
une étude comparative entre le prix 
de vente aux Etats-Unis et le prix 
payé à l’encan au Québec (voir le ta­
bleau). Cette étude indique que l’écart 
entre le prix payé au Québec et le 
prix obtenu chez nos voisins du Sud

varie de 0,01 $ à 18,81 $ le 100 livres 
en faveur du Québec. Si l’on tient 
compte du 5$ ou 6$ le 100 Ibs que 
les abattoirs obtiennent en supplé­
ment en raison de la qualité de la car­
casse, il y a donc des moments dans 
l’année où le producteur québécois 
n’obtient même pas l'équivalent du 
prix de gros aux États-Unis.

C’est principalement le volume 
de vaches offertes chaque semaine 
sur le marché québécois qui fait en 
sorte qu’une partie plus ou moins 
grande de la marge de manœuvre 
dont disposent les acheteurs est 
transférée aux producteurs. Les pé­
riodes où ce transfert est le plus élevé 
sont celles où le volume est plus fai-

Aux États-Unis, les carcasses des vaches de réforme sont moins dégraissées que cel­
les que l'on retrouve sur le marché québécois. Cette différence permet aux abattoirs du 
Québec d’obtenir entre 5 $ et 6 $ du 100 livres de plus que le prix de référence 
américain.

Téléphone (418) 839-9475

édncanô d minimaux 

de Québec 3ne.

JOURNÉES DE VENTE 

LUNDI ET MERCREDI

431, 4e Avenue, St-Romuald 

Centre Industriel G6W 5M6

Sortie 318 de la route Transcanadienne
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marché

Comparaison du prix de la vache de réforme 

aux Etats-Unis et au Québec

Semaine Prix U.S. Prix au Écart Semaine Prix U.S. Prix au Écart
finissant le (SCAN)’ Québec2 finissant le (SCAN)1 Québec2

85-01-04 100.46 110,91 10,45 85-11-08 95,46 95,80 0,34

85-01-18 100,96 104,20 3,24 85-11-22 90,52 96,36 5,85

85-02-01 104,62 110,23 5,61 85-12-06 n.d. 103,64 —

85-02-15 108,96 115,91 6,95 85-12-20 97,76 101,48 3,72

85-03-01 1 10,96 111,14 0,18 86-01-03 96,18 109,43 13,25

85-03-15 112,39 115,45 3,07 86-01-17 96,56 101,46 4,80

85-03-29 109,87 114,43 4,56 86-01-31 108,63 108,64 0,01

85-04-12 107,44 116,25 8,81 86-02-14 n.d. 105,68 —

85-04-26 101,12 107,61 6,49 86-02-28 102,13 105,23 3,10

85-05-10 105,80 112,16 6,36 86-03-14 98,85 108,18 9,34

85-05-24 111,01 116,70 5,69 86-03-28 102,22 107,61 5,39

85-06-07 99,69 113,64 13,95 86-04-11 n.d. 99,09 —

85-06-21 105,14 113,98 8,83 86-04-25 96,71 103,64 6,92

85-07-05 101,03 108,75 7,72 86-05-09 95,31 107,27 11,96

85-07-19 97,79 1 16,59 18,81 86-05-23 100,12 110,45 10,33

85-08-02 96.75 102,27 5,52 86-06-06 99,61 109,20 9,59

85-08-16 106.41 107,27 0,87 86-06-20 102,69 110,00 7,31

85-08-30 95,70 98,30 2,59 86-07-04 102,82 108,75 5,93

85-09-13 94,47 96,59 2,12 86-07-18 102,65 116,48 13,83

85-09-27 n.d. 96,70 — 86-08-01 96,89 110,45 13,56

85-10-11 n.d. 93,98 — 86-08-15 101,08 110,23 9,15

85-10-25 95,00 96,82 1,81

1. Prix carcasse aux États-Unis selon le USDA.
2. Prix du marché de Montréal transformé en base carcasse.

I

ble et la demande plus forte, soit de 
novembre à janvier et de mai à juillet. 
Inversement, les mois où ce transfert 
est le plus faible sont février et mars, 
ainsi que les mois d'août, septembre 
et octobre, c'est-à-dire ceux où l'offre 
est la plus forte, et la demande plus 
faible.

Ces données nous permettent 
de conclure que le prix payé aux pro­
ducteurs québécois devrait toujours 
être de 5$ à 6$ le 100 Ibs plus élevé 
que le prix américain. En outre, une 
mise en marché efficace permettrait 
d’obtenir, selon les périodes de l’an­
née, jusqu'à 10S ou 12$ de plus que 
le prix payé aux États-Unis. Bref, les 

efforts déployés afin d'améliorer les 
conditions de mise en marché de la 
vache de réforme au Québec sont 
loins d’être inutiles, puisqu’ils per­
mettront éventuellement d’augmen­
ter le prix moyen payé aux produc­
teurs du Québec.

• Richard Petit est secrétaire adjoint de la 
FPBQ.

TELLEMENT BIEN 
QUE D’AUTRES LA COPIENT!

PROCUREZ-VOUS DONC 
L’ORIGINAL... 
la presse à balle ronde 
KRONE
De fabrication fort simple cette presse a 
comme avantage d'avoir 1/3 de moins de 
pièces mouvantes pour en assurer le fonc­
tionnement comparativement aux autres 
presses sur le marché.

Sa chambre complètement fermée empêche 
les pertes de feuilles donnant une meilleure 
qualité de foin. Elle est conçue autant pour 
le foin vert que le foin sec.

La densite de la balle est facilement contrôlable grâce à un mécanisme très simple.

Le système d'emballage de plastique optionnel assure une protection du foin contre la 
pluie ou la neige et facilite l'entreposage à l'extérieur sans en affecter la qualité.
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GARAND

'/MACHINERIE 
AGRICOLE

Au Québec, dans les Maritimes 
et en Ontario
distribution, vente et service 

C.P. 753, 40, boul. Patrick 
Drummondville (Québec) J2B 6X1 
Sortie 177-179 Nord 
autoroute 20
(819) 478-2858 (819) 478-2482
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Le bœuf ontarien
?

Il est plutôt rare au Cana­
da d'entendre des produc­
teurs réclamer le contin­
gentement de leur produc­
tion. Pourtant, des difficultés 
financières importantes ont 
amené un groupe de pro­
ducteurs de bovins de l'On­
tario, réunis sous la banniè­
re du Ontario Beef Produ­
cers for Change (OBPC), à 
faire campagne pour l’im­
position de quotas sur la 
viande bovine. Les mem­
bres du groupe, des dissi­
dents de l'Ontario Cattle­
men’s Association, n'a­
vaient pas réussi à imposer 
leur point de vue lors de 
l'assemblée annuelle de 
cet organisme.

Convaincus que la plu­
part de leurs collègues se­
raient favorables à une telle 
mesure, ils ont demandé au 
ministre de l’Agriculture de 
l’Ontario, M. Jack Riddell, 
de tenir un référendum 
parmi les producteurs de 
bovins de la province. Celui- 
ci s’est dit prêt à le faire si 
15 p. 100 des producteurs 
en faisaient la demande. 
Mais voilà, qui est produc­
teur de bovins ? L’OBPC est 
prête à accorder ce statut à 
quiconque possède quatre 
têtes de bétail, tandis que 
I’OCA fixe le minimum à 10 
bovins, excluant les vaches 
laitières. C'est le ministre 
qui tranchera.

Claude Brabant

La production agricole est devenue une industrie 
des plus modernes, dont les marchés dépassent 
largement nos frontières. Aussi est-il plus que jamais 
essentiel de savoir ce qui se passe ailleurs au pays, 
de s’ouvrir sur le monde. Voilà ce que nous tente­
rons de faire dans cette chronique, grâce à un tour 
d’horizon des diverses publications canadiennes.

Les Australiens 
sont contents

Tandis que la menace 
d'une taxe compensatrice 
sur les exportations de 
bœuf aux États-Unis plane 

sur la tête des Canadiens, 
les Australiens, eux, sont 
contents. C’est que la déci­
sion du Tribunal canadien 
des importations d’impo­
ser une telle taxe sur le 
bœuf en provenance de la 
Communauté économique 
européenne les soulage 
d'une concurrence redou­
table. En 1986, l’Australie a 
exporté au Canada quel­
que 32800 tonnes métri­
ques de bœuf et de veau, 
comparativement à 13500 
tonnes pour l’année 1984, 
alors que la CEE exportait 
chez nous en grandes quan­
tités. Le Canada est le troi­
sième marché d'exporta­
tion pour le bœuf austra­
lien.

Signalons par ailleurs 
que le Irish Livestock and 
Meat Board ainsi que Ro­
nald A Chisholm Ltd., qui 
avaient logé un appel con­
tre la décision du Tribunal, 
ont abandonné la procédu­
re en novembre dernier. Ce­
pendant, la CEE en a appe­
lé de cette même décision 
en vertu des accords du 
GATT. Des représentants de 
plusieurs pays étudieront 
la question, et feront rap­
port dans quelques mois.

l’agriculture?
Jamais!

L’agriculture coûte-t-elle 
trop cher aux Canadiens? 
C'est la question que posait 
le journaliste Oliver Bentin 
en octobre dernier dans les 
pages du Globe and Mail 
de Toronto. Selon lui, les 
producteurs agricoles mo­
nopolisent une part exces­
sive des fonds publics. Il 
cite le professeur James 
Forbes, de l’Université de la 
Colombie-Britannique, qui 
affirme que les contribua­
bles canadiens versent des 
sommes rondelettes pour 
soutenir «trop d'agricul­
teurs marginaux occupant 
des terres marginales». Le 
professeur Forbes soutient 
que les agriculteurs devien­
nent « hystériques » aussitôt 
que l'on remet en question 
le système de subventions 
et de barrières douanières, 
et que le gouvernement 
devrait faire preuve d'une 
volonté politique ferme 
pour s'attaquer au pro­
blème.

La réponse n'a pas tardé. 
Dans son édition du 27 oc­
tobre, le Island Farmer de 
Montague, à l'Ile-du-Prince- 
Édouard (dans cette région 

que l'on surnomme le «Jar­
din du Golfe »), publiait une 
réplique claire et nette sous 
la signature de Bob Trotter : 
sans une industrie agricole

vigoureuse, les Canadiens 
seraient à la merci des sé­
cheresses ou des pénuries 
outre-frontières, notam­
ment aux États-Unis. C'est 

vrai, admet-il, les agricul­
teurs reçoivent des gouver­
nements fédéral et provin­
ciaux. en subventions, ser­
vices et exemptions fiscales, 
plus de 4,6 milliards de 
dollars par année. Mais ces 
mêmes agriculteurs en dé­
pensent également 15 mil­
liards, et font travailler, di­
rectement et indirectement, 
quelque 30 p. 100 de la po­
pulation active du Canada. 
Une industrie subvention­
née? Pas plus que bien 
d'autres. Mais surtout, une 
industrie dont près du tiers 
des membres frôlent cons­
tamment la faillite, tandis 
qu'un autre tiers n'arrivent 
que difficilement. L'agricul­
ture coûte peut-être cher 
aux Canadiens, mais quel 
est le prix de notre indé­
pendance ?
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NOUS VOUS OFFRONS DIFFÉRENTS SUP-R-BLOCS POUR RÉPONDRE AUX BESOINS 

SPÉCIFIQUES DE VOS ANIMAUX.

AVANTAGES:
• AUGMENTATION DU GAIN DE POIDS
• ÉCONOMIE DE TEMPS ET DE MAIN-D’OEUVRE

• TOTALEMENT À L’ÉPREUVE DES INTEMPÉRIES
• CONTRÔLE DE CONSOMMATION ASSURÉ

• ENTIÈREMENT ÉQUILIBRÉS

LE COMPLÉMENT IDÉAL DE VOS FOURRAGES

Purina NOUS ALIMENTONS 
VOTRE SUŒÈS!

Ralston Purina

SUMMILOC
L’ALIMENT IDÉAL POUR UNE PERFORMANCE MAXIMUM

UNE MÉTHODE D'ALIMENTA TION SÛRE ET EFFICA CE QUI VOUS ÉPARGNE DU TEMPS


