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, SALO% 
EPARGNE-

PLAŒME 

« Enfin, toute l'information 

et tous les outils dont vous avez 

besoin pour prendre le contrôle 

de vos finances personnelles et vous engager 

sur la voie de l'autonomie financière. » 

m 1996 
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Salon 
Épargne-
Placeinents 

DÉCOUVREZ COMMENT 
INVESTIR DE FAÇON 
SÉCURITAIRE ET 
RENTABLE ! 

1 

MONTRE VI./PLACE I10NA\ I V i l Kl 

26 au 29 janvier L996 
Vendred i au lundi : 11 h à 21 h 

• Les meilleurs fonds mutuels 
• Les obligations qui rapportent 
• Comment sauver de l'impôt avec votre R E E R 
• Les F E R R et les fonds de pension 
• Tout sur la Bourse, les devises, l'international 

2. Salon 
Carrières 
et Professions 

INVESTISSEZ DANS 
VOS TALENTS ! 

•. Les formations les plus payantes 
• Les industries qui montent 
• Comment réorienter votre carrière 
• Les emplois les plus lucratifs 

» 

3. 
Salon 
Démarrage 
d'Entreprises 

PARTEZ À VOTRE 
COMPTE ! 

• Comment obtenir du financement 
• Les medleurs créneaux 
• Clinique sur les plans d'affaires 

Franchises et fonds de commerce 
Internet et le bureau à domicile 

4. 
Salon 
de 
l'Immobilier 

CAPITALISEZ SUR 
LES OPPORTUNITÉS ! 

• Des unifamiliales à prix d'aubaine 

• Comment gérer une propriété à revenus 

• Les rénovations les plus payantes 

• Le financement 

• Des trucs pour vendre plus rapidement 
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ATTENTION BAB Y-BOOMERS 

VOTRE RETRAITE 
EST MENACÉE ! 

L e Salon Epargne-Place­
ments est l'occasion rêvée de 
faire le point sur vos finances 
personnelles. Combien avez-
vous accumulé dans votre 
REER: quel a été votre ren­
dement, quand prendrez-vous 
votre retraite et de combien 
aurez-vous besoin pour vivre 
confortablement ? Voilà le 
genre de questions auxquelles 
les baby-boomers se doivent 
de répondre impérativement. 

Or les chiffres laissent son­
geurs: seulement 30% des ba­
by-boomers possèdent un 
REER, leur contr ibut ion 
moyenne chaque année est de 
2 000 $ et à peine 13% d'entre 
eux ont accumulé plus de 50 
000$ dans leur REER. 

Pourtant selon Statistique 
Canada, le revenu minimum 
vital pour un couple est de 
18 700$ par année. Pour une 
retraite confortable, les ex­
perts recommandent de mul­
tiplier ce montant par 2.5 
pour un revenu annuel de 
46 750$. 

Vous ne pourrez pas. de 
toute évidence, maintenir vo­
tre niveau de vie avec vos 
prestations de base provenant 
de la pension de vieillesse et 
du Régime des rentes du Qué­
bec. 

La situation est d'autant 
plus alarmante que le marché 
du travail vit de profonds 
bouleversements. Vous ne 
pourrez plus accumuler 
coîiîfïic autrefois de g£n£rcux 
fonds de pension dans les 
grandes entreprises et le sec­
teur public. Votre durée 
d'emploi dans ces organisa­

tions sera de plus en plus 
courte et vous devrez, comme 
plus d'un million de vos con­
citoyens, prendre d'ici quel­
ques années le virage du 
travail autonome. 

Par ailleurs, les progrès 
spectaculaires de la médecine 
vous permettront de vivre 
très longtemps. Entre 1985 et 
l'an 2000, le nombre de per­
sonnes centenaires aura plus 
que triplé ! Conséquence: 
vous aurez besoin d'un capi­
tal substantiel pour maintenir 
votre niveau de vie pendant 
de très nombreuses années. 

Vous devez changer votre 
façon d'envisager l'épargne et 
le placement. Il ne s'agit plus 
de mettre de côté quelques 
milliers de dollars au cas où... 
mais plutôt de réviser de fond 
en comble votre budget, d'éli­
miner toutes dépenses super­
flues de consommation, de 
rembourser vos dettes et de 
contribuer le maximum à 
votre REER. Ce n'est plus 
une question de style de vie, 
c'est une nécessité absolue! 

Les gens riches ont deux se­
crets: ils paient le moins 
d'impôt possible et ils sa­
vent comment investir. Or le 
Salon Épargne-Placements a 
rassemblé sous le même toit 
une foule de fonds mutuels 
qui vous permettent d'accé­
der à l'expertise de gestion­
naires chevronnés. L'indus­
trie des fonds mutuels est en 
pleine expansion parce que la 
formule a fait ses preuves et 
que les résultats sont pro­
bants. 

Une mise en garde cepen­
dant: il faut choisir des fonds 

mutuels dont la composition 
du portefeuille et le style du 
gestionnaire sont compatibles 
avec votre tolérance au ris­
que. Celtains sont plus agres­
sifs, d 'aut res sont plus 
conservateurs. Vous pouvez 
choisir des fonds d'actions, 
d'obligations, de marchés mo­
nétaires ou encore répartir 
votre portefeuille à la gran­
deur de la planète. Avec la 
baisse anticipée des taux d'in­
térêt à long terme, vous devez 
changer votre stratégie de 
placement et cesser de vous 
concentrer sur les CPG et les 
obligations d'épargne. La dif­
férence entre 1 ou 2% de ren­
dement sur une longue 
période est absolument spec­
taculaire: si vous placez 3 000 
$ pendant 35 ans à 8%, vous 
obtiendrez 558 306 $. Si vous 
obtenez du 10% pendant la 
même période, vous aurez ac­
cumulé 894 380 $. 

Les deux leçons à retenir, 
c'est qu'il vaut mieux diversi­
fier dans les actions et les 
obligations négociables pour 
obtenir du rendement et que 
le capital s'accumule de façon 
exponentielle avec le temps. 
Or les statistiques jouent en 
votre faveur: vous vivrez de 
plus en plus longtemps et 
vous aurez donc le temps 
d'accumuler ce capital. Et par 
ailleurs, ne cherchez pas la 
meilleure année ou le meil­
leur moment pour investir: 
les bons résultats s'obtien­
nent par la loi des moyennes. 
Vous devez investir à chmjuc 
année et en règle générale, ré­
partir également votre porte­
feuille entre les actions et les 
obligations. 

• • 
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Selon Serge Martin, président du Salon Épargne-Placements, il 
faut donner une priorité absolue à l'éducation financière si nous 
voulons que le Québec puisse développer le plein potentiel de 
son économie. 

LE MARCHÉ BOURSIER 
ET L'INTERNET 

L e Salon Epargne-Place­
ments se mets à l'heure de 
l'Internet. Alors que le World 
Wide Web relie déjà 40 mil­
lions d'utilisateurs dans 90 
pays, la Bourse de Montréal 
hébergera dans son Pavillon 
un Site Internet sur des socié­
tés inscrites à sa cote. 

Les jeunes universitaires de 
l'École des H.E.C. vous expli­
queront comment naviguer 
sur l'Internet en pilotant 
vous-mêmes un des nom­
breux ordinateurs mis à votre 
disposition. Internet est ap­
pelé à améliorer votre façon 
d'investir puisqu'il vous offre 
à peu de frais, des sources 
d'information jusqu'ici réser­
vées aux professionnels. 

Pour vous donner un 
avant-goût de ce que vous ré­
serve l'avenir, Martin Inter­
national et les Systèmes de 
marché boursier EMS ont 
conçu pour vous un Site In­
ternet sur les activités des so­
ciétés suivantes: 

— BORALEX 
— CASCADES 
— CASCADES 

PAPERBOARD 
INTERNATIONAL 

— CIRCO CRAFT 
— GAZ MÉTROPOLITAIN 

— GROUPE TRANSCON­
TINENTAL G.T.C. 

— IMASCO 
— ITI EDUCATION CORP 
— LES PAPIERS PERKINS 
— NOVA 
— ROLLAND 

Pour poursuivre l'explora­
tion de ce site, vous pourrez 
consulter chez EMS le graphi­
que de l'évolution du prix des 
actions de ces entreprises de­
puis 52 semaines. Vous pour-
r e z e n s u i t e l i r e l e s 
communiqués de presse sur 
ces entreprises qui sont diffu­
sés par Communica t ion 
CNW. Et pour compléter vo­
tre cueillette d'information, 
vous pourrez analyser à 
l'écran les rapports de recher­
che réalisés par Valeurs mo­
bilières Desjardins. 

Nul doute que cette naviga­
tion sur l'Internet suscitera 
chez vous une multitude de 
questions sur le marché bour­
sier, son fonctionnement, ses 
produits et les nombreuses fa­
çons d'y investir. Vous pour­
rez alors vous diriger vers le 
comptoir d'information de la 
Bourse de Montréal pour y 
obtenir de judicieux conseils. 

Vous découvrirez alors que 
le monde virtuel a ses limites 
et que rien ne remplacera ja­
m a i s lâ q u a l i t é de CGîTiTTîuTîi 
ca t ion d ' une r e n c o n t r e 
personne-à-personne, surtout 
lorsqu'il s'agit de savoir où et 
comment investir ! 

. — 
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COMMENT MIEUX INVESTIR GRÂCE AUX CONFÉRENCES 
DE LA CAISSE DE DÉPÔT ET PLACEMENT DU QUÉBEC 

elon le journaliste Rudy 
Le Cours, les caisses de re­
traite canadiennes auraient 
dû réalisé un rendement 
moyen de 17% en 1995. Voilà 
une performance qui vous 
fait sûrement réfléchir parce 
qu'elle laisse loin derrière les 
rendements des obligations 
d'épargne et des dépôts à 
terme, les deux véhicules de 
placement préférés des déten­
teurs de REÉR. 

Que font les gestionnai­
res de portefeuille que vous 
ne faites pas? Us prennent 
certains risques, diversifient 
leurs placements et investis­
sent à long terme. Ils ont ré­
parti Tan dernier leur actif 
entre les obligations (39,8%), 
les actions québécoises et ca­
nadiennes (36,4%), les actions 
étrangères (16,9%), l'encaisse 
(5,4%), l'immobilier et les pro­
duits dérivés ( 1,5%). 

Ils ont déjoué les prévisions 
selon lesquelles 1995 serait 
une année de vaches maigres. 
Selon les experts, les taux 
d'intérêt devaient monter, et 
faire chuter la bourse et les 
obligations. Au contraire, les 
taux d'intérêt ont baissé! 
Résultat: 20,7% de rendement 
pour les obligations canadien­
nes et davantage pour les 
obl igat ions québécoises, 
13,3% pour les actions cana­
diennes et 32,7% pour les ac­
tions américaines. 

Est-ce à dire que les ges­
tionnaires de caisses de re­
t ra i te ne se t rompent 
jamais? Non! Us ne font 
qu'appliquer un principe fon­
damental: demeurer constam­
ment dans le marché des 
actions et des obligations en 
répartissant leur actif de fa­
çon conservatrice, sans se 
laisser aller à des extrêmes. 
Cette diversification pru­
dente compense le risque et à 
long terme, ils gagnent, 
même si certaines années 
sont exceptionnellement bon­
nes, comme 1993 ou 1995, 

ÉCOnAB I n c 
SPÉCIALITÉ : GESTION DE 

PORTEFEUILLES BOURSIERS 
• MAXIMISER LA SÉCURITÉ DU 
CAPITAL ET L'ESPÉRANCE DE GAINS 
en combinant les avantages de l'analyse 

fondamentale et de l'analyse technique 

• N'ÊTRE RÉMUNÉRÉ QU'EN 
FONCTION DU RENDEMENT 
ÉconAB Inc n'est rémunérée que si le 
rendement obtenu est supérieur à la 
moyenne des indices canadiens (TSE 300) 
et américains (Dow Jones) 

(514) 276-2955 
S2326296 

et d'autres très 
comme 1994. 

mauvaises 

La morale de cette histoire, 
c'est que vous auriez intérêt à 
utiliser le Salon Épargne-Pla­
cements pour mettre au point 
une stratégie qui s'inspire de 
celle des investisseurs institu­
tionnels. Et qui mieux que les 
spécialistes de la Caisse de 

dépôt et placement du Qué­
bec pourraient vous aider à 
faire fructifier votre capital. 
Us ont préparé à votre inten­
tion un Forum du placement 
qui vous permettra de mieux 
comprendre : 

— les actions 
— les obligations 
— les taux d'intérêt 

— les finances publiques 
— les prévisions économi­

ques 
— la planification de la re­

traite 

Du 26 au 29 janvier, six ex­
perts de la Caisse offriront 18 
exposés sur huit sujets diffé­

rents à l'intention des épar­
gnants et des investisseurs. 

Si en 30 ans d'existence, la 
Caisse a réussi à accumuler 
un actif de plus de 50 mil­
liards de dollars, elle peut 
sûrement vous guider effica­
cement grâce à son savoir-
faire exceptionnel ! 

m 
mm 

Expliquez 

comment votre REER 

crée des milliers 

d'emplois. 
D'habitude, les gens n'aiment pas savoir que 

quelqu'un économise deux fois plus d'impôt qu'eux. 

En fait, l'explication est assez simple. Il suffit de contribuer au REER du Fonds de solidarité (FTQ) et ainsi 

vous économiserez deux fois plus d'impôt comparativement à ce que vous pourriez obtenir avec un REER conventionnel. 

Après 12 ans d'activité, le Fonds a aussi fait ses preuves pour la création et le maintien de milliers d'emplois au Québec 

et son actif est de plus de 1 milliard de dollars. 

Lorsqu'ils auront compris à quel point c'est facile, vos amis voudront sûrement se renseigner. 

1 8 0 0 5 6 7 - F O N D s 
6 

A p p e l e z - n o u s 
DE SOLIDARITÉ 

DESTRA 
DU QUÉBEC CFTO 

E E 

P O R T E U R A V E N I R 

121 

RÉGION DE MONTRÉAL 
Siège social 
Édifice FTQ-Fon<h de solidarité 
8717. rue Bem 
Montréal H2M 2T9 
(Métro Cremaiie) 

( 5 1 4 ) 3 8 3 - F O N D s 
3 S • 3 

Centre-ville 
Cours Mont-Royal 
1455. rue Peel - 4* niveau 
Montréal (Métro Peel) 

Est de Montréal 
12945. Sherbrooke Est 
Potnte-aux-TremWes 
(Aut 40. sortie Tricentenaire) 

Kirkland 
Place Kirkland 
2758. boul Saint-Charles 
Kirkland 

Brossard 
Centre commercial Taschereau 
6400. boul. Taschereau 
2e étage. Brossa rd 

lavai 

2506. boul. Oaniel-Johnson 
lavai 
(Face au Carrefour Laval) 
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N O U V E A U : U N J E U B O U R S I E R 
A U P A V I L L O N D E L A B O U R S E 

Y 

pagnie des Hommes. Le tirage 
s'effectuera chaque jour 
parmi les visiteurs au Pavil­
lon de la Bourse. 

Plus que jamais, la Bourse 
de Montréal entend démysti­
fier les rouages du marché 
boursier. 

renez vivre la fébrilité de 
la Bourse en prenant part au 
jeu boursier Sur le parquet qui 
sera présenté par la Bourse de 
Montréal. 

Développé au Québec par 
la compagnie Interessor inc., 
ce jeu interactif recrée l'at­
mosphère et l'euphorie des 
grands parquets. Des règles 
de jeu simples vous permet­
tront de transiger des actions 
de compagnies fictives dont 
les cours fluctuent au gré des 
nouvelles, des résultats finan­
ciers, des rumeurs et des réac­
tions du parquet. 

Quatre sessions de jeu par 
jour auront lieu pendant la 
durée du salon. Un animateur 
sera sur place pour vous ex­
pliquer les règlements, ainsi 
que les différences fondamen­
tales entre ce jeu et la vie 
quotidienne sur un parquet. 
Une session gratuite de cours 
d'initiation au marché bour­

sier sera remise à tous les ga­
gnants du jeu boursier. 

Outre ce jeu, le Pavillon de 
la Bourse accueillera les visi­
teurs désireux d'obtenir de 
l'information sur les pro­
grammes de formation offerts 
à la Bourse de Montréal, les 
différents produits et services, 
ainsi qu'une foule de rensei­
gnements sur le marché des 
actions et des produits déri­

vés. Il y aura également sur 
place un stand d'information 
sur des sociétés inscrites à la 
cote de la Bourse, de même 
que des revendeurs de cotes 
en temps réel. 

Une association heureuse 
entre la Bourse de Montréal 
et le Théâtre de Quat'Sous 
permettra de faire quatre ga­
gnants d'une paire de billets 
chacun pour la pièce La Corn-

•m. 4m. 
La Bourse de Montréal vous fera vivre dans son Pavillon toute 
l'animation du parquet. Venez mettre à l'épreuve vos talents de 
négociateurs et d'investisseurs en participant à un jeu boursier 
plein de rebondissements. 

VASTE CHOIX DE FONDS MUTUELS 
L es visiteurs qui désirent 
faire fructifier leur capital 
trouveront au Salon les 
principaux fonds mutuels 
disponibles sur le marché: 

— AGF 
— Altamira 
— Banque de Hong Kong 
— Banque de Montréal 
— Banque Nationale 
— Banque Royale 
— Banque Scotia 
— Banque T D 
— Canada Trust 
— Cote 100 
— Fidelity 
— Fonds d'investissement 

Dynamique 
— Fonds de Placement Des­

jardins 

— Fonds de Solidarité des 
Travailleurs du Québec 
(FTQ) 

— Fonds mutuels C I . 
— Fonds mutuels Ligne 

Verte T D 
— Fonds mutuels Trimark 
— Fonds Scotia 
— Fonds Trust Royal 
— Fonds 2020 
— GT Global 
— Guardian 
— Investors 
— Investnat 
— London Life 
— Mackenzie 
— Placements Banque Lau-

rentienne 
— Spectrum Bullock 
— Stratégie Globale 
— Talvest 
— Templeton 

SALON 
EPARGNE-

PLACEMENTS 

« : 1 9 9 6 « : 
Cette année, 

prenez, le contrôle 
de vos finances 
personnelles ! 

Faites vos plans et devenez le maître-d'oeuvre 
de votre avenir financier ! 

SALON 
ÉPARGNE-
PLACEMENTS 

Découvrez comment 
investir en 1996 ! 

Les meilleurs 
fonds mutuels 

Les obligations 
qui rapportent 

Comment sauver 
de l'impôt avec 
votre REER 

Les FERR et les 
fonds de pension 

Tout sur la 
Bourse, les 

devises, 
l'international. 

SALON 
DE 
L'IMMOBILIER 

Capitalisez sur 
les opportunités ! 

Des unifamiliales 
à prix d'aubaine 

Comment gérer 
une propriété à 
revenus 

Les rénovations 
les plus payantes 

Le financement 

Des trucs pour 
vendre plus 
rapidement ! 

SALON 
CARRIÈRES ET 
PROFESSIONS 

Investissez dans 
vos talents ! 

Les formations 
les plus payantes 

Les industries 
qui montent 

Comment 
réorienter 
votre carrière 

Les emplois 
les plus lucratifs. 

QUEBEC 
CENTRE DES CONGRES 

18 au 21 janvier 1996 
Jeudi, vendredi, samedi : 11 h à 21 h 

Dimanche : 11 h à 18 h 

SALON 
DÉMARRAGE 
D'ENTREPRISES 

Partez à votre \ 
compte ! 

Comment obtenir 
du financement 

Les meilleurs 
créneaux 

Clinique sur les 
plans d'affaires 

Franchises et 
fonds de 
commerce 

Internet et 
le bureau 
à domicile. 

; \ N V S 

MONTRÉAL 
PLACÉ K O N A Y E M l RI 

26 au 29 janvier 1996 
Vendredi au lundi : 11 h à 21 h 

CKAC 730 Ville de Montréal 

Gocvrrwn«nt du 0<J**C 
UwrtirB &j Con—| «xécuQJ 
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F O N D S M U T U E L S L I G N E V E R T E 

dites 
Qu'en 

vous 
onds de 

métaux précieux 
onds de 

croissance européen 

J an 
18,73% 

Rendement annuel composé au 31 décembre 1995 

I 
Fonds 

international sélect 

l an 

14,00% 
Rendement annuel composé au 31 décembre 1995 

et technologie 

• 
onas ae croissance 

ord-américain 

J an 
30,02% 

Rendement annuel composé au 31 décembre 1995 

onds de 
croissance équilibré 

J an 3 ans 5 ans 
1 6 , 9 8 % 4 7 , 91% 8 , 2 8 % 

NDMMM 
geunmntmrr de /uni» 

« f i a * * ' 
nds d'obligations 
canadiennes 

l an 3 ans ans 
2 1 , 4 3 % 1 0 , 0 3 % 1 1 , 6 1 % 

k<5 ^ 

Fonds 
américain indexé 

l an 3 ans ans 
3 5 , 3 5 % 1 3 , 7 9 % 1 4 , 7 6 % . s , , 

Fonds 
canadien indexé 

Composer le 1S00-3634167 • Montréal : 289-0700 
La gamme de /onds mutuels Ligne Verte* est disponible dans toutes les succursales TD et également auprès de ces importants distributeurs : 

Courtiers exécutants : Services d'Investissement Ligne Verte - Actions en direct* de la Banque Royale - Pro-mvesmseur* C/BC - Hontfoong Bank Discount Tradmg* Inc. - Ligne d'action* de la Banque de Montréal 
Courtiers tradàionnels : Senv.es dImestissernents TD Eiergreen - Xesbm Bums Inc. - RBC Dommion Securiaes Sociétés de planification hnancière : Rois Dixm Financial Services - Ftrrtune Fmanaal 

• Ria* Fmanaal Group Inc. - Regfâ Capital Piarmen Ltd. - Planvest Pacific Fmanaal Corporation - Pniate Investon Management Inc. - Money Concepts Distributeurs de fonds mutuels : Mutual Fund Direct /ne 

F O N P S M U T U E L S L I G N E V E R T I 
P O U R Q U E V O S P L A C E M E N T S R A P P O R T E N I 

• La gamme de fonds mutuels M M frais d'acquisition Ligne Verte CM offerte par Gestion de Placements T D Inc. ( • G P T D • ) . filiale en propriété exclusive de La Banque Toronto-Dominion tes prospectus simplifiés contiennent des 
renseignementj importants relativement a ces fonds mutuels, et nous vous invitons a les lire artentivemeni avant d'investir Veuille! vous procurer un exemplaire du prospectus. Les valeurs unitaires et les rendement* fluctueront Les taux de rendement 
mennonnés correspondent au rendement total composé annuel historique au 31 décembre 1995 et tsrnnent compte des fluctuations de b valeur unitaire et du réinvestissement de toutes les distributions. En outre, les frais et honoraires entraînant une 
diminution des rendements ont été soustraits Toutes les données fournies se rapportent au rendement «meneur et ne sont paa garantes du rendement futur Les placements dans le* fonda mutuels ne sont pas assurés par la Société d'asaurance-dépôt» du Canada 
ni par la Régie d'assurance-dépôts du Québec, et ne sont paa garantis par La Banque To r on tcv Dominion. * Marques de commerce de La Banque Toronto- iVxninton G P T D est un usager inscrit * Marques de commerce utilisées avec la permission de Irur 
détenteur respectif I Dates de création : Fonds de métaux précieux et Fonds de croissance européen • 15 juillet 1994. Fonds science et technologie et Fonds international sélect • 15 décembre I99Î. Fonds de croissance nord-américain - 26 février 1991 

http://Senv.es
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Initiative de la Ville de Montréal 

D E S C O N F É R E N C E S 
S U R M E S U R E 
P O U R LES P R O P R I É T A I R E S 
D E D U P L E X E T T R I P L E X 

Bflcs propriétaires d'i m meu­
bles locatifs seront gâtés lors 
du Salon de l'Immobilier, en 
particulier les propriétaires 
de duplex et autres «plex». En 
effet, la Ville de Montréal 
présentera un programme de 
conférences conçues spéciale­
ment à leur attention, pour 
les aider à tirer le meilleur 
parti de leur propriété. 

Durant les quatre jours du 
Salon de l'Immobilier, plu­
sieurs conférenciers se succé­
deront au MINI-THÉÀTRE 
VILLE DE MONTRÉAL pour 
faire connaître les divers ou­
tils et services qui sont à la 
disposition des propriétaires 
de petits immeubles mont­
réalais. 

Des informations précieuses 
pour tout propriétaire 
Pourquo i une propr ié té 
montréalaise représente-t-
elle, dans le contexte écono­
mique actuel, un excellent 
choix immobilier? Comment 
assurer une meilleure gestion 
de son immeuble? Comment 
utiliser les programmes de sub­
vention à la rénovation? Quels 
sont les meilleurs travaux qui 
pourront améliorer la valeur 
de votre immeuble? Comment 
s'assurer de la qualité des tra­
vaux et des matériaux? Com­
ment financer ces travaux? 
Quels sont les avantages et les 
modalités de la conversion en 
copropriété? Voilà le genre de 
questions auxquelles répon­
dront les experts. 

Pour présenter ce pro­
gramme de conférences, la 
Ville de Montréal s'est asso­
ciée à divers partenaires, dont 
la Société d'habitation du 
Québec, l'Association de la 
construction du Québec et la 
Banque Scotia. Près de 80 000 
propriétaires de plex ont 
d'ailleurs reçu une invitation 
afin d'assister gratuitement 
aux conférences, une pre­
mière à Montréal. La Société 
canadienne d'hypothèques et 
de logement et le Groupe Ro-
Na Dismat participent égale-

La Ville de Montréal informera les visiteurs sur les nouveaux 
projets de construction résidentielle et sur ses différents pro­
grammes d'aide qui visent à stimuler la rénovation et Tachât de 
maisons neuves. 

ment à ce programme d'édu­
cation économique. 

Congé de taxes 
pour les acheteurs 
de maisons neuves 

En plus du MINI-THÉÂTRE 
VILLE DE MONTRÉAL, l'ad­
ministration municipale aura 
son propre stand pour présen­
ter ies programmes d'aide à la 
rénovation ainsi que les nou­
veaux projets de construction 
résidentielle. On y parlera 
bien sûr du Congé de taxes 

foncières — pouvant attein­
dre 10 0 0 0 $ — que la Ville 
de Montréal offre aux ache­
teurs de maisons neuves. On 
y traitera également du bu­
reau à domicile, une ten­
dance grandissante sur le 
marché du travail. 

Que ce soit pour tirer le 
meilleur parti de votre pro-

• f . t • « 1 » « ^ U * » # 
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d'une propriété neuve, c'est 
au Salon de l'Immobilier que 
vous pourrez établir votre 
stratégie. 

PROTEGEZ VOTRE 
INVESTISSEMENT 
IMMOBILIER 
Vous avez des projets de rénovation 
pour votre domicile ? 
Vous vous faites construire 
une maison ? 

Vous voulez savoir comment vraiment 
protéger votre investissement? 

enez rencontrer les ex­
perts des Plans de garantie 
A C Q Inc. qui ont aménagé 
deux Pavillons au Salon. 

À leur Pavillon Rénova­
tion, vous découvrirez le 
Plan de garantie Rénova­
tion, version améliorée. En 
effet, de récents ajustements 
à ce programme vous permet­
tent de protéger encore da­
vantage l'investissement dans 
vos projets de rénovation. 

Dans le même Pavillon, et 
toujours sur le thème de la 
rénovation. Le Groupe Ro-
Na Dismat vous présente son 
programme unique: le SER-
VIC EXPERT. 

Ce programme vous permet 
d'obtenir de l'aide pour la 
conception des plans, l'esti­

mation des travaux, des con­
seils pratiques pour l'achat de 
matériaux, une garantie uni­
que sur l'installation et les 
matériaux, et même le finan­
cement des travaux... Du ja­
mais vu dans le domaine de la 
rénovation! 

Le second Pavillon réunit 
sous un même toit des 
constructeurs qui vous dévoi­
leront leurs plus récents pro­
jets. La qualité et l'originalité 
de leurs projets vous sédui­
ront. 

Finalement, vous pourrez 
participer à un important 
sondage sur les types de pro­
tection susceptibles de répon­
dre totalement à vos besoins 
en matière de garantie dans 
le domaine de l'habitation. 

Le Salon de l'Immobilier réunit sous un même toit une série 
d'intervenants spécialisés qui vous aideront è concrétiser vos 
projets de construction. 
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COMMENT VENDRE O U A C H E T E R 
SA PROPRIÉTÉ 
L e soleil pointe à l'hori­
zon du marché immobilier. 
Après un début d'année 1995 
plutôt lent, plusieurs agents 
et courtiers reconnaissent 
avoir connu un automne sur­
prenant. Tout indique que 
l'année 1996 sera la bonne 
car les taux d'intérêt sont ex-
traordinairement favorables 
et les études démontrent que 
les coûts d'achat d'une mai­
son sont les plus bas depuis 
1985. 

C'est donc le temps de re­
voir votre stratégie pour 
l'achat ou la vente de votre 
propriété. Pour vous aider à 
faire le point, le Salon vous 
offre un feu roulant d'activi­
tés: clinique de consultation 
avec les évaluateurs agréés, 
super-vente de propriétés à 
prix d'aubaine au stand de La 
Capitale, conférences d'ex­
perts au Mini-Théâtre de 
l'Immobilier. 

Profitez de votre visite pour 
vous renseigner sur le Régime 
d'Accession à la Propriété. Le 
RAP permet d'acheter une pre­
mière maison avec le capital 
qui s'est accumulé dans votre 
REER jusqu'à un maximum de 
20 000$ (40 000$ pour un 
couple). Vous pouvez même 
emprunter dans les institu­
tions financières le montant 
des contributions des années 
antérieures si vous ne les avez 
pas utilisées. Informez-vous: 
c'est le genre de programme 

gouvernemental trop avanta­
geux pour exister longtemps. 

Par ailleurs, si vous désirez 
vendre votre propriété plus 
rapidement, rien ne remplace 
l'intervention d'un agent. Au 
stand de La Capitale, vous dé­
couvrirez la juste valeur mar­
chande de votre propriété. En 
discutant avec ces spécialis­
tes, vous comprendrez mieux 
pourquoi les propriétaires fi­
nissent par confier la vente 
de leur maison à des agents, 
après avoir vraiment tenté de 
la vendre eux-mêmes. 

L'art de la négociation, les 
trucs du métier, les dangers 
d'une offre d'achat ou d'une 
promesse de vente trop hâti­
vement réglée ne sont que 
quelques-unes des raisons qui 
justifient amplement la com­
mission des agents. 

Vous pourrez également 
consulter au Salon un très 
grand nombre d'institutions 
financières. C'est le temps 
d'évaluer l'opportunité de re­
financer votre propriété. De 
nouvelles formes d'hypothè­
ques ont vu le jour et les taux 
d'intérêt ont rarement été 
aussi bas. 

Finalement, jamais le con­
texte n'a été plus favorable à 
l'acheteur qui désire investir 
dans les propriétés à revenus. 
Les prix ont atteint un 
n i v e a u - p l a n c h e r ! P o u r 

Connaissez-vous la valeur marchande de votre propriété ? 
Venez la découvrir au stand de La Capitale. Obtenez par la 
même occasion de judicieux conseils pour vendre votre mai­
son plus rapidement. 

ceux et celles qui savent ai­
guiser leurs crayons et faire 
travailler leur ordinateur, les 
rendements peuvent être ex­
cellents ! Votre patrimoine 

immobilier constitue une par­
tie importante de votre porte­
feuille. Avec un bon finance­
ment, des rénovations judi­
cieuses et une bonne stra­

tégie à l'achat et à la revente, 
vous pourrez faire fructifier 
ce capital. 

À vous de venir en discuter 
avec les experts du Salon. 

UN R E E R EN C R O I S S A N C E 

Taux 

moins 

préférentiel 

sur les emprunts pour, 

BEER de la Banque BCI 

Cela rapporte d'emprunter pour la cotisation à votre REÉR ...et 

davantage encore quand vous empruntez à la Banque BCI. 
Nous avons le plan d'emprunt REÉR qui correspondra à vos besoins. Ainsi 

que tout un choix de dépôts à terme pour REÉR, parfaits pour vos 
plans d'économies. 

Tout un «ensemble familial» de plans d'emprunts pour REER 
h Le plan de base. 
Empruntez pour investir dans votre REÉR et 
remboursez en 12 mensualités au taux préférentiel 
moins 1/2 %. 

2. Le vlan des versements. 
Le meuleur choix si vous attendez un remboursement 
d'impôt. Faites travailler votre argent dès maintenant, 
en ne payant rien jusqu'au I" juillet 1996, puis en 
payant Vintéret dû (au taux préférertiel), plus 
des versements combinés jusqu'à la fin de l'échéance. 

Visitez l'une des succursales 

de la Banque BCît 

ou appelez notre ligne REÉR sans frais au 

1 -800-224-5596, 
du lundi au vendredi, de 9 h 00 à 17 h 00. 

3. Le plan des intérêts. 
(Proposé jusqu'au 31 janvier J 9 9 6 . ) Cotisez plus tôt 
à votre REÉR. afin de veut-ètre bénéficier d'un 
remboursement d'impôt. Se payez que l'intérêt dû 
(au taux préférentiel) tous les mois jusqu'au 1" mars 
1996 et le solde avec des versements du capital et de 
l'intérêt jusqu'à la fin de l'échéance. 

4. Le plan du maximum. 
Profitez de l'occasion de cotiser 2 000 S en plus afin 
de maximiser la cotisation à votre REÉR tout en 
protégeant vos mouvements de fonds. Prenez 24 mois 
pour repayer le capital au taux préférentiel + 1 % 
(emprunt minimal : M 500 $). 

Ne peut être combine a au .unr aultr affrt 
Les taux peuvent ihan^et sans préavis 

Le programme peut fur annule a n impottr auellr date 

Membre de la société d'assurant e depuis du t anada 

B(*I 
Banque 
Commerciale 
Italienne 
du ( . I D . K L I 
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LA FORMATION PROFESSIONNELLE ET TECHNIQUE 

«UN CHOIX D'AVENIR» 
n collaboration avec le 

ministère de l'Éducation, les 
collèges et les commissions 
scolaires de la région vous fe­
ront découvrir l'extraordi­
naire diversité de carrières 
qu'offre la formation profes­
sionnelle et technique. 

C'est ainsi que le Réseau 
scolaire Chomedey-Laval pré­
sentera la fabrication du 
verre. Les visiteurs pourront 
même exécuter un dessin sur 
une plaque de verre à l'aide 
de jets de sable. 

Pour sa part, la Commis­
sion scolaire Jérôme-Le-Royer 
aménagera un poste de sou­
dage MIG avec simulation et 
aspirateur de fumée. 

Le secrétariat bureautisé, la 
décoration intérieure et l'éta­
lage, la réparation d'appareils 
électroniques et l'ébénisterie 
sont autant de pistes que vous 
pourrez explorer avec la Com­
mission scolaire Sainte-Croix. 

Vous voulez savoir quels 
sont les matériaux qui recou­
vrent les motoneiges et les 
motomarines ? La Commis­
sion des écoles catholiques de 
Verdun vous expliquera tous 
les secrets de la fabrication 
des matériaux composites et 
du modelage. 

Des démonstrations de mé­
canique auto vous seront of­
fertes par la Commission 
scolaire du Sault-Saint-Louis 
tandis que la Commission des 
écoles protestantes du Grand 

Montréal vous fera connaître 
l'ensemble de ses program­
mes. 

Si les opportunités de car­
rière dans la mode, le tou­
risme ou la gestion hôtelière 
vous intéressent, venez en 
discuter avec les experts du 
Collège LaSalle. 

Finalement, le ministère de 
l'Éducation vous aidera à 
faire votre choix grâce à sa 
banque de données REPÈRES 
et à des consultations avec les 
conseillers en information 
scolaire et professionnelle. 

La formation profession­
nelle et technique, voilà un 
vrai choix d'avenir ! 

UNE SALLE DE COURS INTERNET 
EN PLEIN CŒUR DU SALON 
L e Collège Jean-Guy Le-
boeuf continue sa mission 
éducative en ajoutant à son 
actif la formation Internet et 

en transportant une salle de 
cours ICI au Salon. Cette 
belle inforoute provoque la 
plus grande révolution tech-

POURQUOI ATTENDRE À LA RETRAITE 
POUR PROFITER DE'VOTRE ARGENT 

QUAND LA LIGNE VERTE PEUT VOUS 

FAIRE ÉCONOMISER DÈS MAINTENANT.7 

À vous de choisir entre une réduction 

de 100 $ sur les frais ou de 200 $ sur les 

commissions. 

Le RER autogéré Ligne Verte 

constitue plus que jamais un choix judi­

cieux. En effet, si vous cotise: 10 000$ et 

plus ou virez une somme équivalente 

d'une autre institution financière à votre 

RER autogéré Ligne Verte d'ici le 

29 février 19%, nous annulerons les trais 

d'administration de 1CX) $ pour l'année 

en cours ou nous vous accorderons un 

crédit de 200 $ que vous pourrez 

appliquer aux commission* exigées pour 

toute transaction effectuée dans votre 

Compte RER autogéré Ligne Verte et ce, 

à raison de 25 $ par transaction*. 

Pour en savoir davantage sur cette 

offre exceptionnelle ou pour découvrir 

les nombreux avantages que propose le 

RER autogéré Ligne Verte, passe: nous 

voir aux kiosques 544/546 ou compose: 

le (514) 289-1479. 

Négociation en direct et en temps 

réel! Que vous soyez à la maison ou au 

bureau, vous pouve:, grâce au logu ici 

MicroMax Ligne Verte, donner des 

ordres, obtenu des cours ou vous 

renseigner sur votre portefeuille. Nous 

vous invitons à assister à une démons-

t rat ion dans le cadre de lune des quat re­

présentations qui se tiendront durant le 

salon. Pour plus d'informations à ce sujet, 

appelez-nous au (514) 289-1479. 

LIGNE VERTE 
LE œURTIER À ESCOMPTE PAR EXCELLENCE 

Servir* flwÉ—11 Itgttr Vcrtr rM unr divMwn i t Vairurt M ^ l i t m TD ne * Mmjur J r B — — I J t LM IWvfur Tnrtwtttv 
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Membre FCPE 

nologique de l'histoire. C'est 
pourquoi, quels que soient 
votre âge, votre occupation, 
votre scolarité, vous vous de­
vez de mettre à jour vos habi­
letés aussi bien pour vos 
loisirs que pour votre car­
rière. 

Rendez-vous au Pavillon 
du Collège Jean-Guy Leboeuf. 
Vous y apprendrez à stimuler 
votre esprit d'Invention, de 
Créativité et d'Innovation 
(ICI) en écoutant une courte 
conférence, en pratiquant sur 
des postes de travail tout en 
faisant un bout de chemin sur 
l'autoroute de l'information. 

Rappelez-vous que plus on 
apprend, plus on peut ap­
prendre et mieux on peut en­
treprendre. Même Einstein, le 
créateur de la formule 
E = me 2 partageait l'idée que 
la connaissance coûte moins 
cher que l'ignorance. 

Ne vous demandez pas si 
vous avez le temps de vous 
initier à l'Internet, deman­
dez-vous si vous avez le temps 
de passer sans arrêter, car le 
temps et la marée n'attendent 
personne. Au Salon, le Col­
lège Jean-Guy Leboeuf vous 
fera découvrir les avantages 
de E = me2, son babillard élec­
tronique, d'EUREKA, la pre­
mière banque de données 
immobilières québécoise sur 
Internet, de ses outils pour 
naviguer sur Internet, et de 
l'origine!?té ?» formation 
Internet. Mais attention, leurs 
cours peuvent changer le 
cours de votre vie. 

Car le futur du futur com­
mence ICI. 

PRENEZ VOTRE 
CARRIÈRE EN MAIN 

évelopper un véritable 
carrefour d'information sur 
le marché du travail, voilà le 
défi que relèvent depuis trois 
ans Développement des res­
sources humaines Canada, la 
Société québécoise de déve­
loppement de la main-d'oeu­
vre et l'Ordre professionnel 
des conseillers et conseillères 
d'orientation du Québec. Dé­
sireux de fournir des outils 
qui répondent aux besoins 
des visiteurs du Salon, ces 
trois partenaires ont créé le 
Mini- Théâtre Carrières et Pro­
fessions «Agissons ensemble», 
une tribune où sont présen­
tées près de trente conféren­
ces portant sur le marché du 
travail. 

Lors de l'édition 1995, plus 
de 1 500 personnes ont assisté 
aux conférences. C'est pour­
quoi cette année, une dizaine 
de conférenciers traiteront de 
sujets d'actualité à l'intention 
des gens qui cherchent un 
emploi, désirent se recycler 
ou encore veulent retourner 
sur le marché du travail. Cer­
taines conférences seront pré­
sentées à plusieurs reprises et 
vous pourrez en obtenir l'ho­
raire à l'entrée du Salon. 

Les visiteurs auront 
le choix entre 
28 conférences portant 
sur les 13 sujets suivants: 

1. Les techniques gagnan­
tes de recherche d'em­
ploi. 

2. Les compétences re­
cherchées par les em­
ployeurs. 

3. L'information sur le 
marché du travail. 

4. Devenir son propre pa­
tron avec l'Aide au tra­
vail indépendant. 

5. Clarifier ses valeurs lors 
d'une transition profes­
sionnelle. 

6. Le Bilan de carrière, un 
outil de transition pro­
fessionnelle. 

7. Planification d'une car­
rière in terna t ionale 
dans le contexte de la 
mondialisation de l'éco­
nomie. 

8. Les compétences trans­
férables lors d'une 
transition profession­
nelle. 

9. La préparation à la re­
traite. 

10. Quand le corps ne veut 
plus aller travailler. 

11. Portrait économique de 
secteurs d'activité pro­
metteurs. 

12. Portrait du marché du 
travail: comparaison 
entre la grande région 
de Montréal, le Québec 
et d'autres pays. 

13. Changer de carrière, 
est-ce vraiment possi­
ble? 

Avec ses changements ac­
célérés, le marché du travail 
lance un extraordinaire défi à 
votre capacité d'adaptation. 
Pour savoir comment tirer 
votre épingle du jeu, rendez-
vous au Mini-théâtre Carriè­
res et Professions «Agissons 
ensemble». 

Jamais le marché de l'emploi n'a vécu d'aussi profonds boule­
versements. Au Salon Carrières et Professions, des conféren­
ciers chevronnés vous aideront è reprendre en main votre 
carrière. 
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SÉCURISEZ 
VOTRE 
EMPLOI 

^G^ui a dit que la forma­
tion n'était pas payante ? Qui 
a dit qu'il n'y avait pas 
moyen de faire face aux bou­
leversements dans le marché 
de l'emploi? Certainement 
pas les dizaines de milliers de 
Québécois et de Québécoises 
qui ont pris d'assaut les uni­
versités et des diverses mai­
sons d'enseignement pour 
mettre à jour leurs connais­
sances. Ces cours de perfec­
tionnement sont la meilleure 
façon de sécuriser votre em­
ploi et de franchir en toute 
quiétude le cap de l'an 2000. 

Voilà ce que vous appren­
drez au Salon Carrières et 
Professions présenté par Dé­
veloppement des ressources 
humaines Canada dans le 
but de vous aider à mieux gé­
rer votre vie professionnelle. 

Une foule d'organismes 
gouvernementaux et d'insti­
tutions d'enseignement se­
ront sur place avec de 
précieuses banques de don­
nées sur les industries qui 
montent, sur les chemine­
ments académiques, aussi 
bien que sur les emplois dis­
ponibles dans la région. 

Venez consulter sur place 
des conseillers d'orientation 
pour mieux réorganiser votre 
carrière. Ne laissez plus votre 
vie professionnelle à la merci 
des changements. Prenez vos 
affaires en main. Un petit 
conseil: investissez de l à 2% 
de votre salaire en formation 
professionnelle. C'est le secret 
pour conserver désormais vo­
tre emploi. 

• 3 . 
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Des partenaires 
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Dynamique 
travaillant 

main dans la main 
pour votre 

'•V 

- \ E -

REER 

i 

Demandez à votre conseiller financier 
comment les Fonds d'investissement 
Dynamique peuvent vous permettre 

d'atteindre les seuls objectifs financiers 
qui comptent vraiment...les vôtres. 
Ou communiquez avec nous au :. 

310-1234 
ou http://www.dynamic.ca 

I OM)S I V I W I S I I S S I M I A T DYYWIIOI r; 
1 

Vétee n-irtnimn* ptuir unn fié>rt<>rni,mf i> Dynamique 

l . i valviif <l<> p a r i s r l !<• f i u l i ' i i i c n l tint l u r r o n l I <• |>nis|)t*( l u s M i n p l i l n - M - M U T I I H ' I\VS r c n s c i ^ n t ' i n t ' h l s i m p o r t a n t s , l ' n x u r t / v o u s - c n 

mi cxymptaire auprès «le votre conseiller financier el lisez-le a i t rn i iwnuTH avant H'invfsiir. 

http://www.dynamic.ca


10 REPORTAGE PUBLICITAIRE LA PRESSE. MONTRÉAL. SAMEDI 20 JANVIER 1996 

DES OUTILS POUR DEMARRER 
VOTRE ENTREPRISE 
A ujourd'hui, une des 
meilleures façons d'assurer 
son autonomie et sa sécurité 
financière est de partir à son 
compte. On n'a qu'à regarder 
le marché de l'emploi pour 
s'en convaincre: licenciement 
massif dans la fonction publi­
que, rationalisation chez les 
grandes entreprises, pré-re­
traite anticipée à 50 ans, ab­
sence de débouchés pour les 
universitaires ou pour les 
femmes qui retournent sur le 
marché du travail. 

Voilà pourquoi il faut créer 
son entreprise. Mais attention ! 
Il faut se préparer méthodi­
quement pour réussir en af­
faires. Et c'est ce que vous 
permet le Salon Démarrage 
d'Entreprises présenté par 
Bell. 

C'est ainsi que l 'Ordre des 
comptables agréés du Qué­
bec vous aidera à concevoir 
votre plan d'affaires. Cet outil 
essentiel à votre succès vous 
permet d'évaluer les besoins 
du marché, de préciser votre 
offre de service et d'établir 

vos besoins en matière de res­
sources humaines, de trésore­
rie et d'équipements. 

Votre plan d'affaires en 
main, vous devez maintenant 
trouver votre financement. 
Pour vous faciliter la tâche, le 
Salon a mis sur pied un 
Comptoir de Capital de dé­
marrage. Vous y trouverez 
toute l'information sur les di­
verses sources de finance­
ment , qu'i l s'agisse des 
sociétés de capital de risque, 
des institutions financières 
ou des programmes gouver­
nementaux. 

Pour vous motiver ou sti­
muler votre équipe de vente, 
vous pourrez visiter la librai­
rie Les Éditions Un monde 
différent. Pour savoir où, 
avec qui et comment démar­
rer, rendez-vous à la Bouti­
que de l'Entrepreneur. On 
vous y offrira livres, vidéos et 
trousses de démarrage pro­
duites par la Fondation de 
l'Entrepreneurship. 

Avis aux travailleurs auto­
nomes, le Séminaire du 
Groupe Entreprendre vous 
dévoilera les 10 idées gagnan­
tes pour lancer une entreprise 
à domicile. D'autres confé­
rences vous apprendront 
comment équiper votre bu­
reau, naviguer sur Internet, 

faire votre propre marketing, 
bref comment réussir votre 
démarrage. 

Les opportunités n'ont ja­
mais été si nombreuses pour 
les futurs entrepreneurs. Les 
changements technologiques 
et la mondialisation de l'éco­
nomie créent une foule de be­

soins à combler. Le Salon 
vous permettra d'en faire le 
tour en vous offrant une mul­
titude d'occasions d'affaires 
dans les franchises, les fonds 
de commerce et les nouveaux 
produits à distribuer. C'est un 
rendez-vous avec l'avenir, 
avec votre avenir ! 

LES COMPTABLES AGRÉÉS CONSEILLERONT 
LES FUTURS ENTREPRENEURS 
P artout où se brassent des 
affaires, les comptables agréés 
sont là: comme conseillers, 
comme partenaires directs, 
comme observateurs privilé­
giés... C'est pour cette raison 
que l'Ordre des comptables 
agréés du Québec animera 
une importante Clinique sur 
les plans d'affaires au Salon 
Démarrage d'Entreprises. 
Quand on sait que le manque 
de préparation et les faibles­
ses dans la gestion sont les 
principales causes d'échec des 
nouvelles entreprises, on 
comprend mieux toute l'im­
portance de ces consultations 
qui vous sont offertes tout à 
fait gratuitement. 
La participation de l'Ordre 
des comptables agréés sera 
des plus dynamiques. Les 
gens d'affaires et le public 
pourront rencont re r , au 
stand, des professionnels 

.dont la principale activité est 
de conseiller les entrepre­
neurs pour les aider à plani­
fier la mise su r pied 
d'entreprises, leur stratégie 
de développement et l'at­
teinte de leurs objectifs. Le 

secret ? La planification stra­
tégique, le plan d'affaires et 
le financement d'entreprise. 
Pour le président de l'Ordre, 
Real Sureau, FCA, cette pré­
sence au Salon donnera aux 
CA l'occasion de démontrer 
leur souci de fournir à ceux et 
celles qui tentent l'aventure 
de l'entrepreneurship, des ou­
tils de décision adaptés à 
leurs besoins. Comme il le 
souligne avec beaucoup d'à-
propos: «Les comptables 
agréés ont la formation néces­
saire et surtout l'expertise 

diversifiée leur permettant 
d'intervenir à titre de conseil­
lers qualifiés auprès des entre­
prises.» 

Chefs de file dans le do­
maine de la comptabilité, con­
seillers polyvalents et alliés 
indéfectibles des PME, les 
comptables agréés sont au 
coeur de l'action. Regroupant 
plus de 15 500 membres, l'Or­
dre est parfaitement conscient 
de l'importance d'encadrer les 
efforts des créateurs de prospé­
rité que sont nos futurs entre­
preneurs! 

BELL C O M M A N D I T E LE 
SALON D É M A R R A G E 

D 'ENTREPRISES 

f . 
i 

r M 

i l 

Les spécialistes de Bell aideront les travailleurs autonomes et 
les futurs entrepreneurs à rendre leur bureau à domicile ultra­
efficace. A l'heure de l'Internet, votre succès repose plus que 
jamais sur votre maîtrise des nouveaux outils de travail et sur 
votre rapidité de communication. 
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TRANSFORMEZ VOS TALENTS 
EN ENTREPRISE! 
L la révolution que nous vi­
vons dans le monde du tra­
vail n'a jamais été aussi 
favorable à l'éclosion de mi­
cro-entreprises. Si vous avez 
perdu votre emploi ou si vous 
pensez le perdre bientôt, vous 
êtes probablement en période 
de réflexion intense. Le chan­
gement n'est pas votre en­

nemi, il faut l'apprivoiser. 
Comment comprendre cela? 

D'ici à la fin du siècle, pas 
moins d'un million de Québé­
cois travailleront à partir de 
leur domicile. Le chaos a 
donc produit une nouvelle gé­
nération d'entrepreneurs dé­
sireux de réussir et de 
participer à l'essor économi-

Yvon G. Perreault 

UN PLAN D'AFFAIRES 
STRATÉGIQUE 

VERS LE SUCCÈS 
Un plan d'affaires stratégique 

vers le succès 
dtfmofrag*. twHMiri cl 

DlMMAGl. CROISSMI tlktDRtSSMNI 

m 
• • C E T , 

ISBN 2-89105-540-3 
192 pages. 29$ 

Cet ouvrage est davantage qu'un 
plan d'affaires. On y indique 

comment démarrer une entreprise. 
On y donne aussi une vision de 

l'avenir de l'entreprise, des pièges 
qui guettent l'entrepreneur et des 

moyens qu'i l peut mettre en œuvre 
pour accroître la rentabilité et lui 

assurer une saine croissance. 

Un «must» pour tout entrepreneur 
qui veut posséder son marché. 

• Pierre Pé lad eau, préfacier 

I ou ou 

g a ë t a n m o r i n 
é d i t e u r 

1 7 1 . boul de Mortagne. 
BoucherviBe (Québec) J4B 6G4 

que de leur quartier, de leur 
ville, de leur région. 

Si vous êtes sur le point de 
lancer une entreprise ou si 
vous désirez solidifier une en­
treprise existante, rendez-
vous au Salon Démarrage 
d'Entreprises pour rencontrer 
le Groupe Entreprendre . 
Cette société sans but lucratif 

vous invite à peaufiner votre 
stratégie à l'aide des trois 
conférences suivantes: 

l .Dix idées gagnantes pour 
démarrer votre entreprise à 
domicile. 

2. Comment rendre votre bu­
reau à domicile ultra-per­
formant. 

3 . Quelles sont les meilleures 
techniques pour faire son 
propre marketing? 

Vous voulez réussir et maî­
triser votre avenir, concen­
trez-vous sur l'individu qui 
compte le plus: vous. Laissez 
libre cours à votre créativité ! 
Venez nous rencontrer ! 

j x PRESENTE DEUX 
BEST-SELLER EN VERSION 
Reportage publicitaire 

L'IMPÔT PERSONNEL 
VERSION 1995: 
UNE REPONSE AUX BESOINS 
DES CONSOMMATEURS 
Les amateurs du logiciel L'IMPÔT 
psrsonnel seront heureux d'apprendre 
qu'il a été réédité pour une sixième 
année consécutive dans une version 
améliorée. Les modifications apportées 
au logiciel sont le résultat de consultations 
auprès des utilisateurs du produit. 
Concrètement, on a repensé la confi­
guration graphique et effectué plusieurs 
modifications visant à simplifier de 
façon significative l'ensemble du logi­
ciel pour le rendre encore plus 
convivial pour les néophytes et plus 
performant pour les plus habitués. 

PLATEFORMES VERSATILES 
Disponible en versions Windows, DOS 
et sur CD-ROM Windows multimédia, le 
populaire logiciel d'impôt d'Informatrix 
2000 innove cette année en offrant aux 
utilisateurs de son logiciel, grâce à une 
entente inédite entre Informatrix 2000 
et H & R Block, de transmettre électro­
niquement, à un coût minime, leurs 
déclarations de revenus aux gouver­
nements du Québec et du Canada. 

Il est à noter que plus de 600 000 
déclarations de revenus ont été 
complétées avec la version 1994 de 
L'IMPÔT personnel/Hometax. Cette 
môme version a reçu une mention 
d'excellence au Gala des OCTAS de la 
Fédération de l'Informatique du Québec 
en juin dernier. 

VERSION PRÉ-PRODUCTION 
VERSUS VERSION FINALE 
Pour moins de 4 0 $ , la nouvelle 
version de L'IMPÔT personnel est déjà 
disponible dans sa version pré-production 
chez les détaillants de logiciels, dans 
certaines grandes chaînes ainsi que 
chez les H & R Block participants. 
Cette version permet au contribuable 
d'effectuer sa planification fiscale de 
fin d'année afin de lui permettre de 
faire les choix les plus judicieux quant 
aux véhicules fiscaux appropriés à sa 
situation personnelle. La version finale, 
disponible selon la loi, dès que les for­
mulaires d'impôt sont rendus publics, 
permet pour sa part d'imprimer les 
déclarations. La version finale est 
acheminée sans frais aux consom­
mateurs ayant fait l'achat de la version 
pré-production. 

LE GESTIONNAIRE 
FINANCIER REVE... 
Qui n'a jamais espéré mettre de l'ordre 
dans ses finances personnelles ? Gérer 
un peu mieux son budget? Pouvoir 
planifier même sa retraite ? . . Le logiciel 
LE GESTIONNAIRE FINANCIER est un 
produit inédit de gestion de ses 
finances personnelles avec en plus, un 
accès bancaire direct. 

UN GUICHET AUTOMATIQUE 
A DOMICILE 
Ce lien bancaire en direct, produit 
o f H A i i a l n n n À a n cr\\\*hr\r a t i n n m o r 

la Banque Nationale et intitulé 
LE GUICHET PERSONNEL, permet aux 

consommateurs, hormis le retrait de 
liquidités, d'avoir accès aux opérations 
bancaires courantes (paiement de 
factures, interrogation de soldes, 
virements, conciliation, etc.). 

LE GESTIONNAIRE FINANCIER agit de 
façon interactive avec LE GUICHET 
PERSONNEL : il met à jour le budget 
du consommateur, au rythme des 

GKOONN/URI? 
FINANCIER 

2.0 m 

transactions bancaires effectuées, et 
ce. au choix du client. On peut donc 
aisément contrôler les écarts et 
apporter les correctifs nécessaires. 
C'est le premier logiciel au Canada qui 
offre la possibilité d'effectuer en direct 
des transactions bancaires à partir d'un 
micro-ordinateur personnel. 

LE GESTIONNAIRE FINANCIER est 
également un recueil d'utilitaires 
financiers très utiles et diversifiés pour 
la gestion de ses finances personnelles. 
Ce produit est disponible en version 
Windows et on peut se le procurer chez 
les détaillants de logiciels et dans 
certaines grandes chaînes pour moins 
de 40 $. 

M M * 
~ 2000 

1-800-567-6173 
INTERNET: http7/www ip.informatrix ca 
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POURQUOI CHOISIR 
, VOS 
À L'AVEUGLETTE? 

Un conseiller ou une conseillère du Groupe 
Investors peut vous aider à voir clair. 
Rencontrez-les, chez vous ou à votre bureau, 
pour évaluer votre situation financière et 
analyser vos objectifs. Ainsi, ensemble, 
vous prendrez le temps de parler des 
nombreuses options financières 
profitables admissibles aux REER. En 
mettant ses vastes connaissances à votre 
service, le conseiller ou la conseillère du 
Groupe Investors vous guidera et établira 
un programme à votre mesure. De plus, ils 
feront un suivi continu de l'évolution de 
votre situation et seront là lorsque vous 
en aurez besoin. 

Cette année, regardez l'avenir 
en face en parlant REER avec des 
spécialistes : des conseillers du 
Groupe Investors. 

Groupe 
Investors 

POURprendre DEMAIN en mains. 

i 

M O N T R É A L 
JACQUES-CARTIER 
(514) 528-1380 

M O N T R É A L 
W E S T M O U N T 
(51*) 935-352U 

ANJOU 
(514) 493-1669 

M O N T R É A L 
WEST I S L A N D 
(514) 426 0886 

M O N T R É A L 
DÉCARIE 

À ± 

• — - • ». 

MONTREAL 
ILE-DES-SŒURS 
(514) 766-7736 

LAVAL 
(514) 975-2333 
RIVE-SUD 
( B R O S S A R D ) 
(514) 443-6496 
BEAUCE-AMIANTE 
(418) 227-8631 

QUÉBEC 
(418) 649-1143 

SAINTE-FOY 
(418)654-1411 

SAC il ENAY 
(418) 696-1331 
( .ATINEAU-HULL 
(819) 243-6497 

SHERBROOKE 
(819) 5664)666 
MAURIC1E 
(819) 378-2371 

AB1TIBI-
i EMISGAM ï N G U E 
(819)825-8533 


