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L ’A g e n c e d e v e n te  m e t f in  à l’a n a rc h ie

L
e s  c h a n g e me n t s  a p p o rté s  à  la  m ise  e n  m a rc h é  

d e s p ro d u its b o v in s e n 1 9 8 7  o n t é té  te lle ­

m e n t b é n é fiq u e s a u x  p ro d u c teu rs  q u 'e n  se  

f ia n t à  c e  se u l se c te u r d 'a c tiv ité s , o n  p e u t q u a lif ie r 

l ’a n n é e  1 9 8 7  d e  fra n c  su cc è s  p o u r  la  F é d é ra tio n  d e s  

p ro d u c te u rs  d e  b o v in s  d u  Q u é b ec , e t su r to u t p o u r  

se s 2 6 0 0 0  p ro d u c te u rs  m e m b re s .

L 'A g e n c e  d e  v e n te  d e s  b o v in s  la itie rs  e t d e s  

v e a u x  d e  g ra in , o n  le  s a it , a  é té  la n cé e  le  3  a o û t 1 9 8 7 . 

M a lg ré  to u te s  le s  e m b û c h e s re n c o n tré e s a u  c o u rs  

d e s  p re m ie rs  m o is  d ’a c tiv ité , il e s t d ’o re s  e t d é jà  a c ­

q u is  q u e  c e tte  a g e n c e  ra p p o rte ra  c h a q u e  a n n é e  a u x  

p ro d u c te u rs  c o n c e rn é s  p lu s  d e  5 ,5  m illio n s  d e  d o l­

la rs  e n  re v e n u s  su p p lé m e n ta ire s , so it  u n e  m o y e n n e  

d e  2 5 ,1 0  $  p a r  v a c h e  d e  ré fo rm e e t d e  1 5 ,5 0  $  p a r  

v e a u  d e  g ra in .

D e  te ls  g a in s , a u ss i im p o rta n ts  so ie n t- ils , n e  

su rp re n n e n t a u c u n em e n t lo rsq u e l’o n  c o n n a ît 

l ’a n a rc h ie  to ta le  q u i rég n a it d a n s  c e  se c teu r  d e p u is  

d e s  d é ce n n ies . T o u te fo is , le  « g ra n d  m é n a g e»  n ’e s t 

p a s  te rm in é  ; je  m e  p e rm e ts  d o n c  d e  ra p p e le r  q u e  

c h aq u e  p ro d u c te u r se  d o it d e  su iv re  sc ru p u le u se ­

m e n t le s rè g le s q u e , to u s e n se m b le , n o u s n o u s  

so m m e s d o n n é e s .

P a r a ille u rs , c o m p te  te n u  d e la m u ltitu d e  

d 'in te rv en a n ts  d a n s  c e  d o ss ie r  e t  d e  la  fo r te  c o n c en ­

tra tio n  o rc h es tré e  p a r  c e r ta in s  a b a tto irs , d e  c o n c e rt 

a v ec p lu s ieu rs c o m m e rç a n ts d ’a n im a u x , c e r ta in s  

e n c a n s e t m ê m e q u e lq u e s p ro d u c te u rs , il fa u t 

a d m e ttre  q u e  le  se u l fa it d ’a v o ir  la n c é  l ’A g e n ce  le  3

a o û t 1 9 8 7  re lè v e  p re sq u e  d u  m ira c le , e t q u 'il s 'a g it  

d ’u n e  v é ritab le  v ic to ire  p o u r to u s le s p ro d u c te u rs .  

C e la re p rése n te é g a le m e n t u n e v ic to ire d é c is iv e  

p o u r  le s  p la n s  c o n jo in ts  e n  g é n é ra l e t  p o u r  la  Loi sur 

la mise en marché des produits agricoles : i l fa u t re ­

c o n n a ître e n  e ffe t q u e , sa u f p o u r c e u x  q u i c o m ­

p o rte n t u n e  g e s tio n  d e  l 'o ffre  (c 'e s t-à -d ire  d e s  q u o ­

ta s ) , a u c u n p la n c o n jo in t n 'a v a it v é rita b lem e n t 

ré u ss i  à  s ’im p o se r  d a n s  la  m ise  e n  m arc h é  d e s  p ro ­

d u its  a g r ic o le s  a u  Q u éb e c . L e  c a s  d e s  b o v in s  c o n s ti­

tu e  u n  p ré c é d e n t e t se rv ira  p a r  c o n sé q u e n t d e  tre m ­

p lin  p o u r le s a u tre s  g ro u p e s d e  p ro d u c te u rs d é te ­

n a n t d é jà  d e  te ls p o u v o irs .

C o m m e  s i c e la  n 'é ta it  p a s  su ff isa n t, l 'a n n é e  

1 9 8 8  se ra  e lle  a u ss i m a rq u é e  p a r p lu s ie u rs  a u tre s  

in te rv e n tio n s  c o n c rè te s  d a n s  la  m ise  e n  m a rc h é  d e s  

b o v in s  : e n  e ffe t, d e s  p ro je ts  d 'a g e n c es  d e  v e n te  fo n t 

a c tu e llem e n t l’o b je t d e  d isc u ss io n s  a u p rè s  d e s  p ro ­

d u c te u rs  d e  v e a u x  d ’e m b o u c h e  e t d e  b o u v illo n s  

d 'a b a tta g e . L à  e n c o re , il fa u d ra  se  b a ttre  p o u r fa ire  

re c o n n a ître  le s  d ro its  d e s  p ro d u c te u rs , e t le  su c c ès  

d e  c e tte  e n tre p rise ré s id e p re sq u e  e x c lu s iv e m en t 

d a n s le u rs p ro p re s m a in s . ^

L e p ré s id e n t,

$U.

Gilles Laurent

Dossier
Économie et écologie font bon ménage
L a c u ltu re  fo u rra g è re , u n e a v e n u e  

re n tab le  p o u r le s p ro d u c te u rs d e b o v in s

Sans cesse poussée vers une plus grande productivité, 
l'agriculture nord-américaine fait face actuellement à de 

graves problèmes en matière de conservation des sols. Ces 

problèmes sont attribuables en grande partie à l'utilisation 

abusive des technologies modernes orientées vers les 

monocultures comme celle du mais et des céréales. Or une 

meilleure régie de ces cultures peut avoir des effets

Régie du troupeau
Les implants dans l’entreprise vache-veau
U n s tim u lan t d e  c ro is sa n c e ...  

é c o n o m iq u e  sa n s p a re il

La production vache-veau, pour plusieurs d’entre nous, est 

une production extensive, inefficace et peu rentable... 
Pourtant, depuis plusieurs années, les chercheurs ont mis 

au point divers produits et techniques de production

Page 14

bénéfiques non seulement sur le bilan financier de 

l’entreprise agricole, mais aussi, à plus long terme, sur la Éditorial P- 3 Reportage P- 18
conservation des sols. CCA p. 4 Par ailleurs P- 22
Page 6 FPBQ Info p. 10 Le marché P 23
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c c point irue

Pourquoi le 
libre-échange?
Gil Barrows *

L
e l ibr e-éc ha ng e . Voilà un sujet 
qui n'est pas très populaire 
dans les m ilieux agricoles du 
Québec. L'Association canadienne 

des éleveurs de bovins, elle, appuie 
l'entente de libre-échange entre le 
Canada et les États-Unis. Il nous ap­

paraît donc important d'en expliquer 
la raison aux producteurs québé­
cois, d'autant plus que la Fédération 
des producteurs de bovins du Qué­
bec ne partage pas la position de la 
CCA dans ce dossier.

Rappelons d’abord que le 
commerce du bétail entre le Canada 
et les États-Unis ne date pas d'hier. 

Les restrictions touchant ce type de 
commerce ont été réduites graduel­
lement, au point de disparaître pres­
que entièrement. Or grâce à nos 
coûts de production moindres —  et 
peut-être à une plus grande efficaci­
té — , la balance commerciale dans 
ce secteur a toujours été en faveur 
du Canada. Au cours dés dernières 
années, cela s'est traduit par des re­
cettes d'exportation nettes de 200 à 
300 millions de dollars par année 
pour les producteurs de bovins 
canadiens.

Il est bien sûr de notre intérêt de 
poursuivre ces échanges; la CCA 
croit quant à elle que l'entente sur le 
libre-échange nous sera profitable à 
cet égard. Nous estimons en particu­
lier que le Québec a tout à y gagner, 
lui qui exporte aux États-Unis et qui 

compte sur les acheteurs améri­
cains pour fixer des prix m inimaux 
que les grossistes canadiens doi­
vent concurrencer.

Il faut rappeler cependant que 
si nos relations commerciales avec 
les États-Unis sont assez bonnes 

dans l'ensemble, la US International 
Trade Commission a fait enquête à 
deux reprises sur notre industrie, et 
que les Américains ont bien failli 
adopter des mesures protection­
nistes à notre encontre. En vertu de la

nouvelle entente sur le libre-échange, 
le Canada et les États-Unis établiront 

conjointement les nouvelles règles 
du jeu, notamment en ce qui touche 
le type de subventions qui seront 
perm ises, ce qui nous mettra dé­
sormais à l’abri de toute mesure 
protectionniste.

De même, le Canada et les 
États-Unis seront exemptés de leurs 

lois respectives touchant l’importa­
tion de la viande. On sait que les quo­
tas s'appliquant au bœ uf ont tendan­
ce à déstabiliser le marché et qu'ils 
produisent rarement les effets dési­
rés. Lorsque les Américains impo­
sent des quotas au bœ uf canadien, 
le Canada cesse d'en exporter pour 
exporter du bétail ; notre industrie de 
la transformation se trouve ainsi dé­
favorisée, tandis que les États-Unis 

ne réussissent même pas à réduire la 
quantité de bœ uf étranger sur leur 
marché.

La CCA recommande par ail­
leurs que les deux pays recon­
naissent les normes d'inspection de 
la viande en vigueur chez leur voisin, 
et qu'ils cessent d’inspecter le bœ uf 
provenant de l’autre pays. De cha­
que côté de la frontière, en effet, on 
se soupçonne d'avoir recours, lors­
qu'il y a des frictions entre les deux 
pays, à l'inspection du bœ uf pour 
bloquer injustement des importa­
tions. Il est évident d'autre part que. 
de répéter la procédure d’inspection 
constitue un gaspillage, d'autant 
plus que les deux pays ont établi des 
normes de santé très élevées. Bien 
que l'entente sur le libre-échange 
n’aille pas aussi loin qu'on l'aurait 
souhaité en cette matière, le Canada 
sera néanmoins exempté des règles 
tatillonnes imposées par les États- 

Unis aux autres pays.
L’accord stipule également 

que les droits d’importation du bétail 
et du bœ uf seront élim inés. Malheu­
reusement, cela ne se fera pas im­

médiatement, mais de façon pro­
gressive : sur une période de cinq 
ans à partir de 1989 dans le cas du 
bétail, et de dix ans dans celui de la 
viande bovine. Rappelons que les ta­
rifs actuels sont de 1 cent la livre pour 
le bétail et de 2 cents la livre pour la 
viande de bœ uf. À  notre avis, cela n’a 

guère de sens de prendre tant de 
temps pour élim iner un tarif si peu 
élevé. On pourra toutefois procéder 
plus rapidement si les deux pays 
s’entendent en ce sens ; la CCA s'ef­
forcera de favoriser une telle entente.

L'espace nous manque ici 
pour discuter des nombreux argu­
ments m is de l'avant par les oppo­
sants au libre-échange. Nous nous 
contenterons d’en commenter un 
seul: plusieurs considèrent que de 
signer une telle entente équivaut à 
sacrifier notre culture à des gains 
économ iques.

Or l'accord est très clair à cet 
égard: à quelques rares exceptions 
près, aucune de nos industries cultu­
relles ne sera touchée. En fait, on 
peut même affirmer que l’accroisse­
ment de nos échanges avec les 
États-Unis augmentera notre pros­

périté, ce qui nous permettra de ren­
forcer nos propres institutions cul­
turelles.

Une fois cette objection reje­
tée, il ne reste plus qu'à exam iner les 
retombées purement économ iques 
de l’entente. Or comme nous l'avons 
démontré, celles-ci ne peuvent être 
que bénéfiques à notre industrie.

* Gil Barrows est directeur des Affaires 

gouvernementales à la CCA (Traduit de 
l'anglais par Brabant Dutrisac 

Communication.)
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Toujours de l’avant

NOUS AVONS DES TAUREAUX 

QUI AMÉLIORERONT LA RENTABILITÉ 

DE VOTRE TROUPEAU DE VACHES 

CROISÉES OU PUR SANG

Vous cherchez de bons 

éleveurs Simmental

ARTHABASKA
Ferme Lasen
Éleveur Fullblood
Tél. (819) 357-9063 - 9163

BEAULAC (Sherbrooke)
Les Fermes Rocendel inc. 
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (418) 458-2491

CHESTERVILLE
Ferme Chesterville 
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (819) 382-2266

FOSTER
Ferme Allard Simmental enr. 
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (514) 539-2646

MONTMAGNY
Ferme Cantinale 
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (418) 248-8833

ROCK-FOREST
Ferme D.N.P.
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (819) 563-9091

STE-HÉLÈNE-DE-CHESTER
Melquiad Allaire 
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (819) 382-2793

ST-BARTHÉLÉMY
Ferme Albert et Édith Ménard 
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (514) 885-3074

ST-JEAN-CHRYSOSTOME
Ferme Yves Larochelle 
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (418) 839-0382

ST-PIERRE-BAPTISTE
Roger Fortier et Fils 
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (418) 428-3851

ST-ODILON
Ferme Thérèse et Claude Carbonneau 
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (418) 464-4546

BÉTHANIE (Valcourt)
Moulin Bleu Simmental 
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (514) 548-2123

VILLE-MARIE
Germain Bergeron 
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (819) 629-2401

WATERLOO
Todd Simmentals 
Éleveur pur-sang Fullblood 
Tél. (514) 539-0888
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É c o n o m i e  e t  é c o l o g i e  f o n t  b o n  m é n a g e

L a  c u l t u r e  f o u r r a g è r e ,

u n e  a v e n u e  r e n t a b l e

p o u r  l e s  p r o d u c t e u r s  d e  b o v i n s
A n d r é  L a n g l o i s  *

D a n s  u n e  

p e r s p e c t i v e  à  l a  f o l s  

é c o l o g i q u e  e t  

é c o n o m i q u e ,  l e  

d é v e l o p p e m e n t  d e  

l a  p r o d u c t i o n  

b o v i n e  p a s s e r a  p a r  

l ' e x p l o i t a t i o n  d u  

p l e i n  p o t e n t i e l  d e  

l a  c u l t u r e  

f o u r r a g è r e .

S
a n s  c e s s e  po u s s é e  v e rs  u n e  p lu s  g ra n ­

d e  p ro d u c tiv i té , l 'a g r ic u l tu re  n o rd -  

a m é r ic a in e  fa i t f a c e  a c tu e l le m e n t à  

d e g ra v e s p ro b lè m e s e n  m a tiè re d e  

c o n s e rv a t io n  d e s  s o ls . C e s  p ro b lè m e s  —  

q u i c o n s t i tu e n t l 'u n e  d e s  g ra n d e s  p ré o c ­

c u p a tio n s  d u  m il ie u  a g r ic o le  —  s o n t  a t t r i­

b u a b le s  e n  g ra n d e  p a r t ie  à  l 'u t i lis a t io n  

a b u s iv e d e s te c h n o lo g ie s m o d e rn e s  

o r ie n té e s  v e rs  le s  m o n o c u ltu re s  c o m m e  

c e lle s  d u  m a ïs  e t d e s  c é ré a le s . O r u n e  

m e il le u re  ré g ie  d e  c e s  c u l tu re s  p e u t  a v o ir  

d e s  e f fe ts  b é n é f iq u e s  n o n  s e u le m e n t s u r  

le  b i la n  f in a n c ie r d e  l ’e n tre p r is e  a g r ic o le , 

m a is a u s s i , à  p lu s lo n g  te rm e , s u r la  

c o n s e rv a t io n  d e s  s o ls .

B ie n  q u e  s a  s i tu a t io n  g é o g ra p h i­

q u e  lu i c o n fè re  c e r ta in s  a v a n ta g e s , la  r é ­

g io n  d e l 'A b itib i-T é m isc a m in g u e n ’e s t  

g u è re  d if fé re n te  d e s  a u tre s . A u s s i le s  e f ­

fo r ts  q u i  y  o n t  é té  d é p lo y é s ,  d e p u is  q u e l­

q u e s  a n n é e s , p o u r a m é lio re r  la  q u a li té  

d e s  p la n te s  fo u r ra g è re s  p e u v e n t- i ls  p ro f i­

te r  à  l ’e n s e m b le  d u  s e c te u r  a g r ic o le .

P e r fo rm a n c e  d e  s u je ts  d 'u n  a n  s u r u n  p â tu ra g e  d e  g ra m ln â e s

T a u r e s  H e r e f o r d  X  H o l s t e i n  

1 9 7 8  ( 1 1 3  j o u r s )  1 9 7 9  ( 1 1 5  j o u r s )

N °  î * 1 l a  p a r c e l l e t 2 3 1 2 3

A / .  > 1 0  ( k g /h a )  * 2 0 0 1 0 0 — 2 0 0 1 0 0 —

C h a r g e m e n t  ( t ô t e / h a ) 4 , 5 4  4 2 . 3 3 . 7 3 . 7 2 . 3

G a m  l ü t i t n a l i o r  ( k g ) 0 , 8 2 0 , 8 1 0 . 6 0 . 8 0 0 , 8 7 1 . 0 7

G a m / l ô t e  ( k g ) 9 3 9 5 6 7 9 3 1 0 0 1 2 3

G a m / h e i  t a r e  ( k g ) 4 2 8 4 2 3 1 6 4 3 3 7 3 8 0 3 1 0

B o u v i l l o n s

1 9 8 0  ( 1 1 3  ( O u ï s ) 1 9 8 1  ( 1 1 5  l o u r s )

A / o t o  ( k g  h a )  * 2 0 0 1 0 0 — 2 0 0 1 0 0 5 6

( X i r g e m e n t  ( t ô l e  h a ) 5 . 1 2 . 1 4 . 8 5 . 1 3 3 . 3

j u i n  l ' H j t r i a l i o r  ( k g ) 0 . 7 3 0 . 9 8 0 . 7 5 0 . 9 7 0 . 8 8 0 . 8 9

■ i a m / t ô t e  ( k g ) 8 2 . 5 1 1 1 8 4 . 9 1 1 3 1 0 4 1 0 4

• a i r  h t > (  t a r e  ( k g ) 4 1 7 4 4 6 1 8 3 5 4 9 5 3 4 3 4 2

• . v é j .i .* v  ii , in t iu é f « ip ré  , u n e  to rt i i is . i tu m  iK 'h a s e  id is a n i s u i te  a u x  a n a ly s e s  d e  s o l 

u ' f ’.V ü M q * o m rn u n a u fa  n *  « lu  T e rn ,- , , a m in q u e  in ia n e n  ra p p o r ts  a n n u e ls 1 9 7 8 -1 9 7 9  4  1 9 8 1 -1 9 8 2

D a n s u n e  p e rsp e c t iv e  à  la  fo is  

é c o lo g iq u e  e t é c o n o m iq u e , o n  p e u t a f ­

f irm e r q u e  le  d é v e lo p p e m e n t d e  la  p ro ­

d u c tio n  b o v in e  p a s s e ra  p a r  l ’e x p lo i ta t io n  

d u  p le in  p o te n t ie l d e  la  c u l tu re  fo u r ra g è ­

re . I I n e  fa u t p a s  o u b lie r  e n  e ffe t  q u e  le s  

b o v in s  s o n t d 'a b o rd  e t  a v a n t to u t d e s  ru ­

m in a n ts .  A in s i, u n e  b o n n e  u t i l is a t io n  d e s  

p â tu ra g e s p e u t s 'a v é re r trè s p ro f i ta b le  

s u r  le  p la n  é c o n o m iq u e  : o n  p e u t  e n  e ffe t  

o b te n ir  d e s  g a in s  t r è s  s a t is fa is a n ts  p o u r  

d e s  s u je ts  q u i n ’o n t c o n n u  q u ’u n  g a in  

m o d é ré  e n  p h a s e  d ’h iv e rn a g e . À  c e  p ro ­

p o s , le  ta b le a u  c i-c o n tre  p ré s e n te  le s  ré ­

s u l ta ts  o b te n u s  s u r  d e s  p â tu ra g e s  d e  g ra ­

m in é e s , e n tre  1 9 7 8  e t 1 9 8 2 , d a n s  le  T é -  

m is c a m in g u e  o n ta r ie n .

U n  ta u x  d e  g a in  q u i f lu c tu e  
e n  fo n c tio n  d e s  s a is o n s

A u  c o u rs  d e  c e s e s s a is , le  g a in  

m o y e n  a  é té  d e  0 ,8  à  0 ,9  k g  p a r  jo u r  p o u r  

l 'e n s e m b le  d e  la  s a i jo n  d e  p a is s a n c e . I l 

f a u t c e p e n d a n t p ré c is e r q u e  le s fo rte s  

p ré c ip i ta t io n s  d u  p r in te m p s  a u g m e n te n t 

la d is p o n ib i l i té  d e s fo u r ra g e s , a c ­

c ro is s a n t a in s i le  g a in  jo u rn a l ie r  ju s q u  a  

1 ,5  e t  m ê m e  1 ,8  k g , ta n d is  q u e  le s  g a in s  

s e ro n t  d e  l ’o rd re  d e  0 ,5  k g  p a r  jo u r  d e  la  

m i- ju i l le t à  la  m i-a o û t .  D ’u n e  a n n é e  à  l 'a u ­

tre , le s m o is  le s p lu s  p ro d u c tif s  e t le s  

m o in s p ro d u c tif s  v a r ie ro n t lé g è re m e n t, 

to u jo u rs  e n  fo n c t io n  d e s  p ré c ip i ta t io n s . I l 

s ’a g i t  e s s e n tie lle m e n t d e  v is e r  le  m e il le u r  

é q u il ib re  s u r  le  p la n  é c o n o m iq u e  e n tre  le  

c h a rg e m e n t  à  l ’h e c ta re  e t  le  g a in  à  l ’h e c ta ­

re . C e t é q u il ib re  s e ra  d if fé re n t p o u r  c h a ­

q u e  e n tre p r is e  a g r ic o le  p u is q u ’i l d é p e n d  

d e  la p ro d u c tiv i té  d e s p â tu ra g e s , d e s

S u ite  à  la  p a g e  9
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Récoltés tôt, les fourrages 

n’en sont que plus rentables
Gilles Larochelle *

U
n e r éc o l t e t ar d iv e des fourrages 
diminue leur valeur alimentaire, 
et par le fait même le gain journa­
lier et l'efficacité alimentaire des bovins. 

Cette perte entraîne des frais supplémen­
taires, puisqu'on doit compenser en 
augmentant la quantité de grains dans la 
ration. Ainsi, pour obtenir un bon rende­
ment avec des bouvillons d'engraisse­
ment ou des taures d’élevage, il est 
essentiel de procéder à la récolte des 
fourrages au moment optimal, soit au 
stade «fin montaison» dans le cas des 
graminées et au stade «bouton» dans 
celui des légumineuses.

Tableau 1 Effet de la récolte tardive des fourrages (graminées mélangées) sur le gain 
journalier et l’efficacité alimentaire de bovins en croissance

Date de coupe 16 juin 5 juillet

(montaison) (débul (lorarson)

Nb de lêles 12 12

Poids au début (kg) 252 2/3

Poids â la fin (kg) 357 358

Gain lournalier (kg) 0.94 076

Etlicacilé alimentaire' 753 971

a Nombre de kg de matière sèche d aliments nécessaires pour réaliser 1 kg de gain

Source Canaoe* septembre 1979

Tableau 2 Coût de l'alimentation par jour, en fonction de la valeur énergétique

du fourrage

Hypothèse de calcul

Poids vif 35Ü kg

Type bouvillon â grande ossature

Gain obieclit 1 kg

Gram utilisé orge roulée

Taux de consommation 8 kg de matière sèche

Besoin d'énergie table du NRC 1984 

Minéraux 40 g par tête par |Our

Énergie nette du fourrage Quantité d'orge Coût de l'alimentation par tour

servie (kg)

d'entretien de gain A B

Mcal/kg Mcal/kg

1.55 0.85 2.0 0.630 S 0.690 $

1.46 075 3.3 0716 0 813

1.35 0.65 4.2 07/6 0.901

1.25 0,55 48 0.818 0.962

A = orge roulée â 0 12 C du Kg servi B 

f-ourrage à 0 06 C Ou Kg de matière sèche 

Source NRC 1984

orge roulée a 0 15 C du Kg servi

Une expérience réalisée à la 
ferme expérimentale de Kapuskasing 
(Ontario) en 1978-1979 a permis de dé­
montrer les conséquences d'un retard 
dans la récolte de l'ensilage sur la 
croissance de bouvillons Hereford- 
Shorthorn (voir le tableau 1). Leur gain 
journalier a chuté de près de 24 p. 100, 
passant de 0,94 à 0,76 kg, tandis que leur 
efficacité alimentaire passait de 7,53 à 
9.71kg.

Des gains de 40$ par tête
Cette expérience, d'une durée de 

111 jours, indique d'autre part qu'avec 
des graminées coupées au stade montai­
son, chaque bovin gagnait 20 kg de plus 
avec 32 kg de moins de fourrages, ce qui 
représente une différence d'environ 40 $ 
par tête pour 111 jours d'engraissement.

Bien sûr, si les fourrages dont on 
dispose sont trop fibreux, on aura avan­
tage à ajouter du grain à la ration pour 
maintenir un gain satisfaisant. À partir 
des tables de besoins énergétiques, on 
peut déterminer la quantité d'orge né­
cessaire pour obtenir un gain de 1 kg par 
jour avec des fourrages de différentes 
qualités (voir le tableau 2).

Dix jours de retard peuvent faire 
toute la différence

Le tableau 2 montre que le coût 
de la ration augmente de 0,08 $ à 0,10 $ 
par jour par tête quand l'énergie nette de 
gain de celle-ci diminue de 0,1 Mcal/kg. 
D'après les observations, il suffit d'un re­
tard de quelque 8 à 10 jours dans la ré­
colte des fourrages pour perdre cette 
quantité d'énergie. Ainsi, un producteur 
qui fait hiverner un troupeau de 100 têtes 
pour une période de 225 jours et qui re­
tarde de 10 jours la récolte des fourrages 
par rapport à la date optimale encourt 
une perte d'au moins 2000$.

Suite à la page 9
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SUPRBLOC
L’ALIMENT IDÉAL POUR UNE PERFORMANCE MAXIMUM

LE COMPLÉMENT IDÉAL DE VOS FOURRAGES

Pu ri no ^/uwws'• VOTRE SUCCÈS! Ralston Purina

UNE MÉTHODE D’ALIMENTATION SÛRE ET EFFICACE QUI VOUS ÉPARGNE DU TEMPS

NOUS VOUS OFFRONS DIFFÉRENTS SUP-R-BLOCS POUR RÉPONDRE AUX BESOINS 

SPECIFIQUES DE VOS ANIMAUX.

AVANTAGES:
• AUGMENTATION DU GAIN DE POIDS
• ÉCONOMIE DE TEMPS ET DE MAIN-D’OEUVRE

• TOTALEMENT À L’ÉPREUVE DES INTEMPÉRIES

• CONTRÔLE DE CONSOMMATION ASSURÉ

• ENTIÈREMENT ÉQUILIBRÉS



Suite de la page 6 Suite de la page 7

perfo rm ances des an im aux e t du  
p rix couran t de la liv re  de v iande. 
B re f, s i l'engra issem ent de bouvil­

lons sur pâ turage peut s 'avérer 
une fo rm u le gagnante , il s 'ag it 

d 'abord d ’éva luer so igneusem ent 

tous les facteurs, e t no tam m ent la  

con jonctu re économ ique et les 

perfo rm ances h iverna les du 
troupeau.

Économie et écologie se 
réconcilient

E n p lus de l’in té rê t écono­

m ique  des ga ins sur pâ tu rage , une  
rég ie appropriée  des p lan tes four­

ragères  peu t auss i jouer un  rô le  de 

p rem ier p lan  dans la  conservation 
des so ls . C ette  rég ie  consiste  p rin ­

c ipa lem ent en une fertilisa tion 

d ’en tre tien adéquate : il fau t év ite r 
d 'appauvrir le  so l e t ve ille r à  m a in­

ten ir un bon degré d 'ac id ité . U ne 
te rre trop ac ide est en e ffe t asso­

c iée à certa ines carences, vo ire à 
certa ines tox ic ités.

E n résum é, le  cho ix  d ’une 

so lu tion appropriée pour corriger 
le  p rob lèm e de la  dégradation  des 

so ls do it se fa ire  en  tenant com pte 
de la fa isab ilité  e t de la ren tab ilité 

d 'une production par rapport à 

une au tre . Il est tou te fo is indén ia­
b le que le recours aux p lan tes 

fourragères dans le cadre d 'un  

systèm e de ro ta tion des cu ltu res 
ne  peu t ê tre  que  bénéfique  pour la  
conservation  des so ls . Il est certes  

d iffic ile d 'évaluer préc isém ent la  

va leur de la couche arab le de vos 

so ls . S achez cependant qu ’un so l 
peu t se  dégrader très rap idem ent -, 
il es t a lo rs très long  e t très coû teux 

de le reconstituer e t de lu i redon­

ner sa  va leur p roductive . Tan t d 'un  

po in t du  vue économ ique qu 'éco­
log ique , il sem ble  donc que  la  p ro­

duction  bov ine  e t la  cu lture fourra ­
gère fassent très bon m énage.

’ A ndré Lang lo is , agronom e, est conse il­
le r en  g randes  cu ltu res  au  bureau  rég io ­
na l de R ouyn-N oranda du M A P A Q .

D es échantillons de four­
rages pré levés réguliè rem ent au 
cours de la réco lte perm etten t 
d ’éva luer la  perte  d 'énerg ie  re liée  à 
un te l re ta rd . P our que ce tte éva­

lua tion so it le p lus préc ise poss i­
b le , il im porte de note r so igneuse­

m ent la  da te  de  la  réco lte  a ins i que  
le type de p lantes.

La vitesse à laquelle les 
p lan tes fourragères v ie illissen t au 
cours de la réco lte varie d 'une 

année à l'au tre en fonction de la 

tem péra tu re . S 'il fa it chaud  au  m o­

m ent de la réco lte , la m atura tion  
est rap ide e t les pertes son t p lus 

im portan tes que par tem ps fra is . 

U ne  a ttention  particu liè re  do it ê tre  
apportée à la  p rem ière coupe, car 

sa  va leur énergé tique est p lus é le ­
vée que ce lle de la deuxièm e 

coupe. Il fau t no ter éga lem ent que 

certa ines espèces com m e la  fléo le 
(m il) e t le dacty le v ie illissen t p lus 
v ite  que  le  b rom e e t les  légum ineu ­

ses ; le  coû t re lié  au  re ta rd de la  ré­

co lte  est donc p lus im portan t dans 
leur cas. A u  cours de la sa ison , les 
d iffé ren tes espèces a tte ignent leur 

s tade op tim al de déve loppem ent 

dans l’o rd re su ivan t : d 'abord le

dactyle , le b rom e et la fléo le , pu is 

la luzerne , le trè fle e t le lo tie r.
P our optim iser ses ré­

su lta ts , le p roducteur a donc in té­

rê t à u tilise r p lus ieurs espèces e t 
va rié tés de p lantes. D e p lus pour 

s 'assurer de  réco lte r chaque  cham p 
à la m e illeure période , il conv ien t 

de b ien préparer la m ach inerie  
dès le p rin tem ps, pu is  d 'observer 

régu liè rem ent les pra iries duran t 
la  pousse , a fin  d 'ê tre  p rê t à  réco lte r 

les gram inées avant l'ép ia ison et 
les légum ineuses à l'apparition 

des bou tons. S i vous  avez p ris  so in  
de fa ire  ana lyser vos fourrages, les 

rapports d 'analyse vous fourn i­
ron t leur n iveau d 'énerg ie sous les 
rubriques «É nerg ie ne tte d 'en tre ­

tien (E ne)« et «E nerg ie nette de 

ga in  (E ng) « ; il s 'ag it là  d ’im portan­

ts ind ica teurs de la qua lité des 
fourrages.

B onne réco lte !

* G illes  Laroche lle . agronom e, est conse ille r en 

bov ins de boucherie au bureau rég iona l de 
R ouyn-Noranda du M A P A Q

J

Sale fs!
Ils ont vraiment tout à la fois!

aptitude à l'h ivernem ent 
facilité  de vê lage  
exce llen tes qua lités de m ère

• perfo rm ance des taureaux
• résulta ts supérieurs au parc d ’a lim enta tion

Salers Association of Canada 
330, 2116 — 27th Ave. N.E. 
Calgary (Alberta) T2E 7A6 
(403) 291-2620 A N NIV I H S A lH I 

A U C A N A DA | 

C O N G H fS IN  11 H N  A 11( IN  A l

^ D ans le Q uébec:

SALERS

o
Gérald McGee 
R.R. 3
RICHMOND (Québec) JOB 2H0 
Téléphone: (819) 826-2918

MM .
Adhérez à l'Association Salers du Québec et vous 
recevrez gratuitement cinq ampoules de sperme.
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B Q.

L’exercice 1987-1988 

en revue
G aétan B é lange r *

G
r an d e an n ée pour la F P B Q : 

pour la p rem iè re  fo is , les p ro ­
duc teu rs de bov ins on t p ris  
leu r des tinée en m a in e t ils peuven t 

m a in tenan t d ic te r les règ les du  

m arché .

Mis» en marché
1. Les agences de vente
Bovins laitiers: La R ég ie des m ar­

chés ag rico les du Q uébec app rou­

va it le  3 aoû t 1987 la c réa tion  de  

l'A gence  de  ven te  des  bov ins  la itie rs . 

D o rénavan t, tous les tau reaux, tau ­

res  e t vaches de  ré fo rm e  de  race  la i­

tiè re ou de boucherie  a ins i que les  

pe tits  veaux la itie rs son t vendus su r 

base v ivan te à l’encan , e t su r base  

ca rcasse aux enchè res pa r o rd ina ­

teu r. Les encans ag issen t m a in te ­

nan t au nom  des p roducteu rs ; ce r­

ta ins ache teu rs on t s igné des con ­

ven tions d 'acha t, les au tres do iven t 

se soum ettre aux règ les de ven te  

éd ic tées pa r la F édéra tion . Le m ar­

ché é tan t a ins i p lus d isc ip liné , il y a  

p lus d 'ache teu rs aux encans e t les  

p rix son t m e illeu rs . P our les vaches  

de ré fo rm e , pa r exem p le , on  ob tien t 

en  m oyenne 25 ,10$  de  p lus  pa r tê te  

pa r su ite  d 'une  augm en ta tion  de  11 $  

su r base v ivante e t de 51 ,24$ su r 

base ca rcasse , ce qu i représen te  

une augm en ta tion de revenus de  

5 ,02 m illions de do lla rs pour une  

seu le année . 1988 devra it am ener 

une  m e illeu re  couve rtu re  en  rég ion  e t 

l’accep ta tion  de la conven tion d ’a ­

cha t pa r tous les aba tto irs.

Veaux de grain L 'A gence de ven te  

des veaux de  g ra in  a auss i é té  c réé  

le  3  aoû t 1987  de  so rte  que  les  veaux 

de  g ra in  son t m a in tenant vendus  aux  

enchè res pa r o rd ina teu r. C e tte m e­

su re  a connu  au  dépa rt ce rta ins p ro ­

b lèm es d 'app lica tion , no tam m ent 

su r le p lan de la c lass ifica tion . Les 

p roducteu rs  on t néanm o ins ob tenu  

g râce à l’A gence une augm en ta tion  

m oyenne de 15 ,50$ pa r tê te .

Veaux d'embouche : La  F édéra tion  a  

con tinué  son  trava il de  conso lida tion  

su r le  c ircu it des  encans spéc ia lisés . 

Les prix son t à la hausse e t on  

pou rsu it les consu lta tions sur la  

c réa tion  d 'une  A gence  de  ven te  des  

veaux d 'em bouche qu i se ven ­

d ra ien t à  la  fo is  pa r enchè res é lec tro ­

n iques, dans les encans spéc ia lisés  

e t d irec tem en t du na isseu r au fi­

n isseu r.

Bouvillons d'abattage: Ic i auss i les  

consu lta tions se poursu iven t su r la  

c réa tion d ’une A gence de ven te ; 

ce lle -c i se ra it cen tra lisée e t les bou ­

v illons se vendra ien t pa r enchè res 

é lec tron iques.

2. Promotion
Fédération: E n p lus de s 'assoc ie r 

aux  ac tiv ités du  M o is  de  la  v iande , la  

F édé ra tion  a  pou rsu iv i son  p rog ram ­

m e de p rom otion en con tribuan t fi­

nanc iè rem en t au C en tre d 'in fo rm a ­

tion  su r le  bœ uf e t à  la  revue  Cuisine 

et Marché, qu i ne pa ra ît m a lheu reu ­

sem en t p lus depu is l'au tom ne de r­
n ie r.

Veaux lourds : A vec  un  budge t g loba l 

de 225000$ (so it 1 ,50$ par veau  

lou rd de la pa rt des p roducteu rs e t 

75000  $  du  M A P A Q ), la  cam pagne a  

pe rm is de prom ouvo ir le veau de  

g ra in  du  Q uébec e t le  veau  de  la it P ri­

m eur dans le m agaz ine TV-Hebdo. 
O n peu t m a in tenan t trouve r le veau  

de g ra in du Q uébec dans les su ­

pe rm archés P rov igo e t IG A , e t le  

veau de la it P rim eur chez S te inbe rg  

e t M é tro -R iche lieu .

3. Garantie de paiement
Le m in is tre de l'A gricu ltu re , M . 

M iche l P agé , p roposa it tou t récem -

GÉRARD GARAND vous offre

Mélangeur de ration totale

//////////A

'/MACHINERIE
AGRICOLE

STIRCO
M élange p lus rapide, p lus hom ogène  
P as de po in t m ort 
C onvoyeur de renvo i sans ennui 
M o ins de couss ine ts e t p ignons  
P lus  de capac ité au p ied 
M é lange de balles de 80 Ib (sans  
m ou tu re
M o ins d 'entre tien en tem ps e t en coû t 
M o ind re  beso in de puissance, donc 
beso in d 'une p lus pe tite unité m otrice  
É conom ie d 'éne rg ie pour les g rosses 

balles vu le b royage p lus g ross ie r 
M o ins de dom m ages aux tlocons

A u Q uébec, dans les M aritim es 
e t en O nta rio
d is tribu tion , vente e t se rv ice 
C .P . 753, 40 . boul. P a trick 
D rum m ondv ille (Q uébec) J2B 6X 1 
S o rtie 177-179 N ord 
A u to rou te 20
(819 ) 478-2858 (819)478-2482
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B Q . i n

ment un programme de garantie de 

paiement pour les producteurs de 

bovins. Selon ce plan, la Régie des 

marchés agricoles pourrait obliger 

les acheteurs de bovins à posséder 

un permis d’achat et à fournir un bon 

de garantie couvrant les deux tiers 

des risques financiers. L'autre tiers 

serait assumé par les producteurs et 

le gouvernement, qui est prêt à in­

vestir 450000$ dans le programme 

si les producteurs acceptent la créa­

tion d’une Agence de vente des bou­

villons d'abattage. C'est un dossier 

à suivre.

A s s u ra n c e -s ta b ilis a tio n  
d a s  ra v a n u s  a g r ic o le s

La Fédération continue à jouer 

un rôle important au Comité techni­

que MAPAQ-UPA sur les coûts de 

production. Suite à nos représenta­

tions, le gouvernement a dû apporter 

plusieurs modifications aux régimes

d'assurance-stabilisation couvrant 

le secteur des bovins.

Bouvillons d'abattage Abolition des 

preuves de vente et des certificats 

d'abattage, ce qui permet aux pro­

ducteurs, d'une part, de vendre à 

l'extérieur du Québec quand les prix 

y sont meilleurs et, d'autre part, de 

couvrir la semi-finition.

Veaux d'embouche: L'obtention de 

la hausse du coût de production sta­

bilisé a permis de contrer les pertes 

occasionnées par la modification de 

la strate de poids reconnue par 

l'ASRA.

Veaux de lait lourds Un nouveau ré­

gime est maintenant en place.

Veaux de grain: Les veaux de type 

de boucherie ne sont plus assura­

bles, mais la Fédération a obtenu du 

MAPAQ qu’il applique le nouveau rè­

glement avec souplesse.

P ro g ra m m e s  a g ric o le s

Les nombreuses démarches 

de la Fédération ont donné de min­

ces résultats, mais tout laisse croire 

que certaines modifications pour­

raient être apportées dès avril 1988, 

entre autres dans les secteurs sui­

vants. A m é n a g e m e n t d e s  b â tim e n ts  

d ’é le v a g e : retrait des superficies 

maximales subventionnées et hausse 

du nombre de têtes subventionnâ­

mes par entreprise. A m é lio ra tio n  d e  

la  p ro d u c tiv ité  d e s  é le v a g e s : aide fi­

nancière portée de 2 000 $ à 5 000 $. 

Admissibilité de ces deux program­

mes pour l'agrandissement ou l’éta­

blissement de stations d'évaluation 

génétique de taureaux de boucherie. 

Reconduction du P ro g ra m m e  d ’a id e  

à  l’a c h a t d e  ta u re a u x d e  b o u c h e r ie  

pour les entreorises vache-veau 

sans égard à l'aide versée avant avril 

1987.

In fo rm a tio n  a u x  p ro d u c ta u ra

La publication de B o v in s d u  

Q u é b e c  à tous les deux mois, grâce 

notamment à la contribution techni­

que et financière de l'UPA et de L a  

T e rre  d e  c h e z  n o u s , est un pas im­

portant dans la bonne direction. Les 

remarques et suggestions des pro­

ducteurs seront appréciées.

R e p ré s e n ta tio n s  g é n é ra le s

La Fédération a encouru d'im­

portants frais juridiques et compta­

bles suite à ses démarches contre >

L e  d o lla r d e s  a c h e te u rs  

d e  ta u re a u x  S im m e n ta l 

re te n tit p lu s  fo rt!

y.
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B Q . b a

> certains abattoirs qui n’ont pu payer 
près d'un million de dollars à une 
soixantaine de producteurs. Elle est

aussi intervenue auprès du gou­
vernement pour exiger l'établisse­
ment d'un réseau d’abattage inspec­

té à la grandeur du Québec et pour 
faire appliquer le Règlement sur les 
encans. En plus d’être représentée

au Comité viande bovine du MAPAQ 
et à l'Association canadienne des 
éleveurs de bovins (CCA), la Fédéra­

tion a défendu les positions des pro­
ducteurs dans les dossiers du libre- 
échange, de la recherche agricole,

de l'assurance tripartite et plusieurs 
autres. **\
* Gaétan Bélanger est secrétaire de la FPBQ aqj

a  p r e s s e  a  b a lle s  r o n d e s  c  
Bai v o u s  o f f r e  à  u n  p r ix  fo r t  < 
d e s  b a l le s  r o n d e s  d e  5 4 ”  X  3 9  
d ’u n  p o id s  d ’e n v ir o n  2 5 0  k i lo s  
E n  p lu s , p o u r  s o n  fo n c t io n ­

n e m e n t , e l le  n e  n é c e s s ite  
q u e  d ’u n  t r a c te u r  d e  3 0  H P  
m in im u n .

B E R T H IE R V IL L E
BENOiT BELLEROSE INC 
(514) 836-3602 

C O A T IC O O K  
J.M. CHAGNON INC 
(019) 849-2663

H É B E R T V IL L E /L A C  S T -J E A N

ANTONELLI VILLENEUVE & FILS 
(418) 344-1741. 1854

H U N T IN G D O N

EQUIPEMENT DE FERME KELLY 
(514) 264-5198

L A C H U T E

J & P RAYMOND LTEE 
(514) 562-8856

L A  D U R A N T A Y E

JEAN-GUY & DENIS BOLDUC INC
(418) 884-2841

L A  G U A D E L O U P E

GARAGE BROCHU INC
(418) 459-6405

L E N N O X V IL L E

GEO DELISLE INC
(819) 569-9821

L O U IS E V IL L E

EQUIPEMENT MALBOEUF INC 
(819) 228-4592

L Y S T E R

GARAGE E BOISSONNEAULT INC 
(819) 389-5793

M A R IE V IL L E

EQUIPEMENT BOUCHER INC 
(514) 460-4951

M O N T -L A U R IE R

LES ENTREPRISES D RAYMOND INC 
(819) 623-1450

N A P IE R V IL L E

NAPIERVILLE AUTOMOTIVE INC 
(514) 245-3565. 7747

N IC O L E T

CENTRE AGRICOLE 
NICOLET/YAMASKA 
(819) 293-4441

P L A IS A N C E

GARAGE LEONARD MENARD
(819) 427-6448

P O IN T E -A U -P È R E

LES EQUIPEMENTS ANDRE
BELLAVANCE INC
(418 ) 723-2747

P O N T -R O U G E

LES MACHINERIES
PONT-ROUGE INC
(418) 073-3232

S T A N B R ID G E  S T A T IO N

LES EQUIPEMENTS MESSIER
& FRERES INC
(514) 296-8212

S T E -M A R T IN E

LES EQUIPEMENTS
LAZURE ET RIENDEAU
(514 ) 427-3612 8 2 5 254 6 692-1568

S T -C L E T

H FARAND & FILS LTEE 
(514) 456-3331

S T -D E N IS  S U R  R IC H E L IE U

B & D EQUIPEMENTS 
(514) 787-2105. 2127 

S T -E S P R IT , C T É  M O N T C A L M  
LES EQUIPEMENTS 
R MARSAN INC 
(514) 839-2294

S T -G E O R G E S  E S T  (B E A U C E )

EQUIPEMENTS F CÔTE INC
(418) 228-2000, 2001. 2002

S T -G U IL L A U M E

CLAUDE JOYAL INC
(819) 396-2161

S T -L A M B E R T , C T E  L E V IS

MACHINERIES AGRICOLES G M R INC
(418) 889-9701

S T -M A U R IC E

R CLEMENT ET FILS INC 
(819) 376-3877

S T -P IE R R E , ÎL E  D 'O R L É A N S

GARAGE P A JALBERT INC 
(418) 828-2243 

T R O IS -P IS T O L E S  
C T R H ROUSSEAU 
(418) 851-3842 

U P T O N  /  G R A N B Y  
LES EQUIPEMENTS 
ADRIEN PHANEUF 
(514) 549-5811 (Uplon)
(514)372-7217(Granby)

V IC T O R IA V IL L E  
GARAGE MAURICE LEBLANC 
(819) 752-4855. 2594 

V IL L E  D E  L 'IS L E T  
GARAGE CONRAD LORD INC 
(418) 247-3924 
ol
S T -P A S C A L  D E  K A M O U R A S K A

(418) 492-6038

W O T T O N

GARAGE E COMTOIS INC 
(819) 828-2662

U n e  to u te  n o u v e l le  é q u ip e  
a u  s e r v ic e  d e  l 'a g r ic u l te u r  
d 'a u jo u r d 'h u i.

J  I C a s e  C a n a d a
Un« Dtvt»ion de Tenneco Canada inc

3390 S Service Rd 
Burlington ON L7N 3J5
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La presse à balles 
rondes 8420 et le tracteur 485

d e  C A S E  IN T E R N A T IO N A L  :

une combinaison gagnante!

8 4 2 0 5 4 ” X 3 9 ” 2 5 0  k i lo s

8 4 4 0 6 0 ” X 6 0 ” 5 0 0  k i lo s

8 4 5 0 7 5  ” X  4 6 ,5 ” 7 5 0  k i lo s

8 4 6 0 7 5 ” X 6 1 ,5 ” 1 0 0 0  k i lo s

V o s  c o n c e s s io n n a ir e s
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Les im plants dans l’entreprise vache-veau

Un stimulant de cro issance... 
économique sans pareil
Robert Berthiaume *

I

l

I

I

L
a pr o d u c t io n v ac h e -v eau . 
pour plusieurs d'entre nous, 
est une production extensive, 
inefficace et peu rentable.. Pourtant, 

depuis plusieurs années, les cher­
cheurs ont mis au point divers pro­
duits et techniques de production 
qui, utilisés à bon escient, pourraient 
changer grandement cet état de 
choses.

Un des exemples les plus frap­
pants est certes celui des stimulants 
de croissance, mieux connus sous le 
nom d'« implants ». Au Canada, selon 
les données dont nous disposons, 
seulement 6 p. 100 des producteurs 
vache-veau utilisent ces produits, 
tandis que cette proportion s'établit 
à 34 p. 100 chez les engraisseurs. 
Comme ce sont en général les plus 
gros engraisseurs qui utilisent les im­

plants, on estime que 50 p. 100 des 
bovins abattus au pays ont reçu au 
moins un implant dans leur vie.

Deux raisons majeures peu­
vent expliquer cet état de choses. 
D’abord, certains éleveurs ne con­
naissent pas ces produits ou trou­
vent la méthode d'application trop 
compliquée. En second lieu, plu­
sieurs personnes associent les im­
plants au cancer, malgré le fait que le 
ministère de la Santé et du Bien-être 
social du Canada ait testé et homo­
logué ces produits, assurant ainsi les 
consommateurs que ceux-ci ne re­
présentent aucun danger pour la 
santé publique. Les producteurs 
vache-veau peuvent donc utiliser les 
implants sans crainte d’augmenter 
l'incidence du cancer parmi leurs 
concitoyens. (À ce sujet, voir l'article

de Francine Ranger-Smith à la page 
20 du précédent numéro de B ovins  
du Q uébec, vol. 2, n° 1.)

Les im plants
at laur m ods d ’action

Les implants sont de toutes pe­
tites capsules qu’on insère dans 
l’oreille, entre la peau et le cartilage 
(voir l'illustration). Ils se présentent 
sous deux formes:

1) La forme hormonale: les marques 
Synovex, Compudose et Steer- 
Oid font partie de cette catégorie. 
Le Synovex S (S pour Steer), par 
exemple, est une combinaison de 
deux hormones femelles (l'œstra­
diol et la progestérone). En admi­
nistrant ces hormones à des 
mâles, on se trouve en quelque

N otre  
nouveau  
soigneur 
autom atique 
pour balle ronde

U ne presse à balle ronde incom pa­

rab le la Fort.
À un prix im battable .

P as une presse à balle ronde ne  
peut vous offrir autant de caracté ­
ristiques qu’une FO R T pour une  
récolte parfa ite  so it en ensilage ou  
en fo in sec.
S i vous n 'avez pas essayé une  
FO RT, vous ne saurez jam ais  
qu 'elle peut être votre m eilleur 
investissem ent.

- D em andez une dém onstration à  
votre concessionnaire le p lus près  
de chez vous ou à distribution  
Louis G erm ain Inc.

In form ez-vous aussi sur nos
—  Faucheuse-conditionneuse  

ro tative
—  Faucheuse 3 po in ts à lam e
—  R âteaux
—  Faneuse
—  C oupe-ba lle électrique
—  Transporteur de balle  

ronde
—  C hario t élévateur pour 

balle ronde

FRANCHISE DISPONIBLE 
DANS PLUSIEURS RÉGIONS

D IS TR IB U TIO N ...a i

LOUIS GM»"* \nc.

(418) 268-8886 -8103  

S T-ALB A N

C TÉ P O R TNE U F / G O A 3B 0
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sorte à les «fém in iser» . Pour les 

fem elles, on procède à l'inverse 

2) La form e non horm onale : le R al- 

g ro  est le  seu l p rodu it de  ce tte  ca­

tégorie qui so it hom ologué au 

C anada. Il s ’ag it d 'un m étabo lite , 

le  Zérano l, qu i favorise  la cro issa- 

ce des m uscles et du squele tte . 

Les Européens ont m is au point 

p lusieurs autres produ its de ce 

genre, m ais l'usage en est encore 
in terd it au C anada.

C hois ir un im plant qu i réponde 

à ses beso ins tout en respectant les 

norm es en vigueur au pays n'est 

donc pas une chose sim ple . Le ta­

b leau 1 ind ique les principa les ca- 

ractérisques des im plants vendus au 
C anada.

C om m e on peut le consta ter, 

les producteurs vache-veau ont le 

cho ix entre deux m arques, so it le Sy- 

novex C  e t le  R algro . O n peut a ffirm er 

sans cra in te d 'erreur que l'un e t l'au­

tre  donnent des résu lta ts équ iva lents 

s 'ils sont utilisés se lon les recom ­

m andations.

Un investissement rentable
Vous en connaissez m ainte­

nant un peu p lus sur la  nature  des im ­

p lants, m ais qu 'en est-il de  leur renta­

b ilité  ?  En fa it, il s 'ag it sûrem ent de  l'un 

des investissem ents les p lus renta­

b les  qu 'un é leveur pu isse e ffectuer. Il 

su ffit pour s ’en conva incre de con-

concessionnaires autorisés
—  Équi. Luc Boucher (418) 588-6891 

St-VIctor de Beauce
—  C entre Agr. G H (819) 376-3826 

Ste-Marthe-du-Cap
—  Enlr. R ichard F luet (819) 548-5893 

St-Ludger
—  G arage Paul Ém ile Anctil (418) 775-3500  

Mont-Joli
—  Lam ontagne Équi. (418) 251-3210 

St-Prime (Lac-St-Jean)
—  G ar. D onald Pelle tie r (418) 354-2565 

St-Loula (L'Ialet)
—  G ar. A lc ide O uelle t (418) 963-2647 

St-Cyprien (Rlv.-du-Loup)
—  Équi. de Ferm e Jean Lava llée 

(514) 753-7423, Jo lle tte
—  D istribution Payeur Inc. (819) 821-2015 

Sherbrooke
—  G ar C onrad Lord (418) 247-3924

L'Ialet
—  R éal Frapp ier (819) 333-5740

Laaarre
—  D om aine du Tracteur (418) 888-3259 

St-Glllea
—  Les Equi Boucher Inc (514) 460-4951 

Marlevllle
—  André R oux Inc (418) 364-5664 

Prlncevllle
—  D orcheste r Equi (418) 935-3336  

St-Marguertte
—  E D esjard in et F ils (418) 562-0823

Matane
—  François G oule t et F ils (418) 887-3317 

S t-G erva ls

Tableau 1 Stimulants de croisance approuvés au Canada

N om U tilisa tion autorisée D urée
efficacité

Période 
de re tra it

C oût

C om pudosc Bouvillons de 272 kg et + 200 Aucune 3,00$
R algro Veau a lla itant, bouvillons et 

lem elles de 180 kg et + 100 65 1,70
Synovex C Veau a lla itant 120 Aucune 1,50
Synovex H Fem elles de 180 kg et + 120 Aucune 1.50
Synovex S Bouvillons de 180 kg et + 120 Aucune 1,50
S teer-O id Bouvillons de 180 kg et -F 150 Aucune 1.50
H eifer-O id Fem elles de 180 kg et + 120 Aucune 1.50

Tableau 2 Effet de l’utilisation d'implants sur le gain de poids

N om bre de Poids lors de Poids au G ain to ta l Augm en- 
veaux l'im planta tion sevrage ta lion
d 'em bouche

G roupe tém oin 22 73,3 kg 180,0 kg 106,7 kg
1 im planta tion 24 80,3 197,5 1 16,7 10,0 kg
2 im planta tions 20 79,6 210,8 131,2 24,5

su iter les données du tab leau 2 qu i 

proviennent d 'une expérience  effec­

tuée au Kansas. O n peut vo ir que 

l'u tilisa tion d 'un im plant a rapporté , 

en m oyenne, 10 kg de ga in supp lé­

m enta ire . S i on suppose un prix de 

vente  de  2  $  le kg, ce la représente  un 

pro fit supplém enta ire de 20$ par 

tê te .

B ien sûr, l'im plant lu i-m êm e

coûte 1,70$; ce la la isse tout de 

m êm e une m arge  de 18,30  $ par tê te  
pour rém unérer le trava il que consti­

tue la pose de l'im plant. Pour deux 

im planta tions  à 100 |ours d 'in terva lle , 

la m arge passe à 45,00$ par tê te S i 

l'on considère qu 'il ne faut pas p lus 

de cinq m inutes pour poser un im ­

p lant à un veau, le ieu en vaut sûre­

m ent la chandelle 1 t>

BLONDE D’AQUITAINE

GOLD RUSH HONEY — 2 085 lb OCT. 87

La race B londe d 'Aqu ita ine a ta it ses preuves à la - Ferm e des iles - qu i a pour ob jectif 
p rinc ipa l: la qua lité .
Le troupeau est constitué dès 1974 par insém ination e t par l'achat de p lusieurs  -G randes 
C ham pionnes- provenant de l'O uest, avec les résu lta ts su ivants des prix les m eil­
leurs depuis tro is ans à l'encan spécialisé (steers 3 /4) ; dans le program m e du M APAQ  
(gén isses de qua lité ) dépasse ou éga lise les norm es de toutes les races concurrentie lles

9leA.
JACQUES PARADIS

980, R oute 132, N otre-D am e-du-Portage 
R iv ière-du-Loup. Q C G 0L 1Y0 
Té l (418) 867-1098
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Figure 1

i cm

Chaque Implant dolt être tqjcctè à un 
endroit bien pré ci». On Insère le 
Ralgro dans le tiers Inférieur de 
l'oreille, aussi près que possible de la 
base de l'oreille. Les autres sont 
administrés près du centre de l'oreille.

P o u r e n  t ire r le  m a x im u m

Il a rrive que des producteu rs 
ob tiennen t des résu lta ts m éd iocres 
ou qu ’ils se  p la ignent d 'e tfe ts  secon­
da ires su ite à l'u tilisa tion  d 'im p lan ts 
dans leur troupeau . C es p rob lèm es 
son t généra lem ent re liés à la techn i­
que d 'im p lan ta tion . P our ob ten ir l'e f­
fe t dés iré , il fau t en  e ffe t respecte r en  
tout po in t les recom m andations  

su ivantes :
1 s 'assu re r de la p rop re té  de l'o re il­

le e t de l'a igu ille ;
2  insé re r l'a igu ille sur tou te sa lon­

gueur, en tre  la  peau e t le  ca rtilage , 

à la face externe de l'o re ille ;
3 . re tire r l'a igu ille d 'env iron 1 cm ;
4 actionner dé lica tem en t le m éca­

n ism e d 'in jec tion a fin de ne pas 
écrase r les com prim és.

C e la peu t sem ble r très facile , 

m ais il n 'es t pas ra re , lo rs d 'un p re ­
m ie r essa i, que l'on ouvre  une ve ine 
ou que l'on transperce ca rrém en t 
l'o re ille  : l’im p lant se  re trouve a lors  au  
so l, ce  qu i, com m e on  s ’en  dou te , ré ­
duit de beaucoup  son e fficac ité ! D e  
bons  ins trum en ts  de  con ten tion , te lle  
une cage à veau , pe rm ettent d 'év ite r 
ces désagrém en ts.

P our obten ir l'e ffe t escom pté , il 
fau t par a illeurs  que  les  su je ts  im p lan ­
tés so ient en bonne  san té e t a lim en­
tés en fonction de leu rs beso ins . U n  
im p lan t ne rem p lace ce rtes pas une  
bonne rég ie ! S oulignons auss i que 
l'u tilisa tion  de ces p rodu its pour les 
su je ts destinés  à la rep roduction es t 
in te rd ite  au  C anada. D ans le  cas  des 
tau reaux, on no te une d im inu tion du  
déve loppem ent tes ticu la ire e t donc 
de l'ac tiv ité  sexue lle P our ce  qu i es t

des gén isses, les recherches se 
poursu ivent a fin  de  dé term ine r l'e ffe t 
des im p lan ts su r leu r e fficac ité re ­

p roductive .
Il es t donc im portan t de b ien  

vous  rense igner avan t d 'u tilise r n 'im - 

po rte leque l de ces produ its dans 
vo tre troupeau. V o tre conse ille r

techn ique se fe ra un p la is ir de vous 
o riente r dans le cho ix du p rodu it le  
p lus adéquat, e t pourra peut-ê tre 
vous fa ire une dém onstra tion su r la  
façon de poser un im p lan t. ^

* R obert B e rth iaum e est ag ronom e au bu reau  
rég iona l de l’A b itib i-T ém iscam ingue du 

M A P A Q

T é lé p h o n e  (4 1 8 ) 8 3 9 -9 4 7 5

édncanô d dnimaux

de Que Lee *3ne.

JO U R N É E S  D E  V E N T E  

LU N D I E T M E R C R E D I

4 3 1 , 4 e  A v e n u e , S t-R o m u a ld  

C e n tre  In d u s tr ie l G 6 W  5 M 6

S o rtie  3 1 8  d e  la  ro u te  T ra n s c a n a d ie n n e

T E L L E M E N T  B IE N  
Q U E  D ’A U T R E S  L A  C O P IE N T !

« B O U E

P R O C U R E Z -V O U S  D O N C  

L ’O R IG IN A L ...  

la  p re s s e  à  b a lle  ro n d e  
K R O N E
D e fab rica tion fo rt s im p le  ce tte  p resse  a  com m e 
avan tage d 'avo ir 1 /3  d e  m o in s  d e  p iè c e s  m o u ­

v a n te s p o u r e n a s s u re r le fo n c tio n n e m e n t 

com para tivem ent aux au tres presses sur le  

m arché .

S a  cham bre  com plè tem en t fe rm ée  em pêch e les 

pe rtes de feu illes donnan t une m e illeu re qua­

lité  de fo in . E lle  es t conçue au tan t pour le fo in  

ve rt que le fo in sec.

La dens ité de la ba lle est fac ilem en t con trô lab le g râce à un m écan ism e très s im p le .

Le sys tèm e d ’em ba llage  de p las tique  op tionne l assu re une p ro tec tion du  fo in  con tre  la  p lu ie  

ou la ne ige e t fac ilite l'en treposage à l’ex té rieu r sans en a ffec te r la qua lité .

////////////A

GARAIMD
/M A C H IN E R IE  

A G R IC O LE tnc.

A u Q uébec, dans les M aritim es 
e t en O n ta rio
d is tribu tion , ven te e t se rv ice  

C .P . 753 , 40 , bou l. P a trick 
D rum m ondv ille (Q uébec) J2B  6X 1 

S ortie 177 N ord ou 179 
au to rou te 20
(8 1 9 ) 4 7 8 -2 8 5 8 (8 1 9 ) 4 7 8 -2 4 8 2
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En tant qu éleveur croissent plus rapidement et démontrent, à l’automne, des gains
ter de poids supérieurs.1 C'est ce qui fait que votre investissement 

peut rapporter.
En détruisant les parasites chez le veau lui-même, vous 

se brisez le cycle vital du parasite et, par le fait même, vous en 
débarrassez le pâturage 2

Investissez dans IVOMEC* dès ce printemps et vous pourrez 
avoir, â l’automne, des veaux plus lourds et en meilleure santé.

(ivermectin).

la productivité du troupeau.
Les jeunes veaux et les veaux d'un an sont 

particulièrement sensibles au grand nombre de parasites q 
trouvent dans les pâturages. Si Don n’intervient pas, une 
infestation parasitaire peut donner naissance à de nombreti 
problèmes bien Inutiles comme la mauvaise digestion et le 
ralentissement de la croissance.

««« D®8 ^des ont démontré que les veaux traités avec 
IVOMECrdans le cadre d'un programme antiparasitaire,

Rien n'est aussi efficace qu’IVOMEC:

•AGVeT

\ j •• • •

■*/**' 1 BS Ai)



e e

G a é ta n  R ic a rd  

e t M a rtin e  C lic h e : 

p o r tra it d ’tm e a u tre  re lè v e
Michel Bélair

Près de 75 p. 100 

des transferts de 

fermes se font entre 

les producteurs et 
leurs enfants. La 

relève en 

agriculture, c'est 
une histoire de 

famille !

G
a é t a n  r ic a r d  e t  Ma r t in e  c l ic h e  c o r­

re sp o n d e n t to u t à fa it à  l 'im a g e  

q u e  l 'o n  se  fa it d u  je u n e  c o u p le  

f ra îc h e m e n t in s ta llé  à  la  c a m p a g n e  : i ls  s e  

p a r ta g e n t to u te s  le s  tâ c h e s , e t  c o n sa c re n t 

to u te  le u r é n e rg ie  à  le u rs  d e u x  e n fa n ts  

a in s i q u 'à  le u r  fe rm e  s itu é e  d a n s  le s  c o lli­

n e s e n to u ra n t In v e rn e s s . P ro d u c te u rs  

a g r ic o le s m o d e rn e s , ils so n t c o p ro p r ié ­

ta ire s  d 'u n e  é ra b liè re  e t d 'u n  é le v a g e  d e  

v e a u x d 'e m b o u c h e c ro isé s C h a ro la is . 

C o m m e c ’e s t le  c a s  trè s  so u v e n t a u jo u r­

d 'h u i, M a rtin e  s 'o c cu p e  d e s  c o m p te s  e n  

p lu s  d e  p a r ta g e r  le s  tra v a u x  e t la  ré g ie  d u  

tro u p e a u  a v e c  G a é ta n . L e  tro u p e a u  d e s  

R ic a rd -C lic h é  e s t d e  d im e n s io n s p lu tô t 

m o d e s te s , to u t  c o m m e  la  fe rm e  d a n s  so n  

e n se m b le  : u n ta u re a u C h a ro la is p u r  

s a n g  e t 3 0  re p ro d u c tric e s , su r to u t d e s

c ro isé e s H e re fo rd  -S im m e n ta l. «  O n  v a  

p ro b a b le m e n t m o n te r à 3 5 » , p ré c ise  

G a é ta n  n o n  sa n s f ie r té .

M a is  m a lg ré  to u t c e  q u e  le u r  v ie  

p e u t a v o ir d e fa m ilie r e t d ’o rd in a ire , 

M a rtin e  e t  G a é ta n  o n t  a u s s i u n  p e tit  q u e l­

q u e  c h o se  d e  sp é c ia l q u i fa it d 'e u x  d e s  

«  m a rg in a u x  » , p a r tic u liè re m e n t a u x  y e u x  

d e  l ’O ffic e  d u  c ré d it  a g r ic o le  : i ls  so n t  je u ­

n e s ( la  tre n ta in e to u te  n e u v e ) e t, s a c r i­

lè g e ! ils n e so n t p a s « fils e t fille d e  

c u ltiv a te u rs  » .

L a  re lè v e

L e s c h if fre s d e  l 'O ff ic e  d u  c ré d it  

a g r ic o le  so n t o n  n e  p e u t  p lu s  c la irs  : 9 0  p . 

1 0 0  d e s  tra n sfe rts  d e  p ro p rié té  à  la  c a m ­

p a g n e  s e  fo n t e n tre  p a re n ts . P lu s  m ê m e  : 

7 5  p . 1 0 0  d e s  tra n s fe r ts  d e  fe rm e s  s e  fo n t 

e n tre  le s  p ro d u c te u rs  e t le u rs  e n fa n ts .  L a  

re lè v e  e n  a g r ic u ltu re , c ’e s t  u n e  h is to ire  d e  

fa m ille  !

P o u r ta n t, c 'e s t a u s s i à  d e s  g e n s  

c o m m e  M a rtin e  e t  G a é ta n  q u ’o n  fa it a llu ­

s io n  lo rsq u e  l ’o n  p a r le  d e  la  re lè v e e n  

a g r ic u ltu re  : i ls  fo n t p a r tie  d e  c e u x  e t c e l­

le s  q u i choisissent v ra im e n t d e  v iv re  su r  

la  fe rm e  -, e t q u i, d 'a il le u rs , s ’y  p ré p a re n t 

so u v e n t b e a u c o u p p lu s sé r ie u se m e n t. 

E n  le s  re n co n tra n t  c h e z  e u x , a u to u r  d e  la  

ta b le  d e  c u is in e , e n  le s  v o y a n t a g ir a v e c  

le u rs  a n im a u x , e n  v is ita n t  le u r  é ta b le , e n  

le s é c o u ta n t p a r le r e t r ire , o n  se  re n d  

c o m p te  q u ’ils  fo n t v ra im e n t p a r tie  d 'u n e  

n o u v e lle  g é n é ra tio n  d e  p ro d u c te u rs  a g r i­

c o le s  : d a n s  to u t c e  q u ’ils  fo n t, i ls  re c h e r­

c h e n t a v a n t to u t u n e  q u a lité  d e  v ie .

B ie n  sû r, ils  p a r le n t a u s s i d e  re n ­

d e m e n t, d e  c o û ts  à  l 'h e c ta re , d e  p o u rc e n ­

ta g e s , d e re n ta b ili té o u d e m ise e n  

m a rc h é . G a é ta n  a ré a m é n a g é le s b â ti­

m e n ts  « à  so n  g o û t»  e t re p ris  u n e  b o n n e  

p a rtie  d e s  c h a m p s  ; M a rtin e a d m in is tre

1 8 B o v in s  d u  Q u éb e c  / A v ril-m a i 1 9 8 8
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le  financem en t des  p ro je ts  e t s 'oc­

cupe de l'é rab liè re . M a is , com m e 

d isa it l’au tre , il y  a la m an iè re  : il 

su ffît d ’une m inu te de conve rsa ­

tion  avec  eux , sous  le  so le il cou lan t 

d ’un après-m id i de févrie r tou t 

b leu , pou r com prend re  qu ’ils  son t 

d 'abo rd là pou r jou ir d 'un sty le  

de v ie .

E n tre  la  cu is ine e t les bâ ti­

m en ts , ils trouveront d ’a illeu rs le  

tem ps de  g lisse r ce  pe tit com m en­

ta ire  : « D ans  les  m agaz ines  ag rico ­

les , on nous parle tou jou rs des  

g rosses fe rm es  ou  enco re  de  ceux 

qu i p rodu isen t en quantité  indus ­

trie lle , m a is  la  m a jo rité  des fe rm es 

du Q uébec son t de pe tites  en tre ­

p rises . Il ne fau t pas oub lie r que  

v iv re  à  la  cam pagne, c 'es t d ’abo rd  

cho is ir un  s ty le  de  v ie  où  l’on  peut 

p ro fite r du con tac t d irec t avec la  

na ture  e t avec les an im aux. N ous, 

c ’es t c la ir, on  v ise  à  ê tre  au tosu ffî- 

san ts  e t à  ren tab ilise r no tre  fe rm e  

le p lus tô t poss ib le . M a is pas 

ques tion  de  "g ross ir  pou r g rossir". 

O n  ne  veu t pas deven ir  une  g rosse  

en trep rise  : on es t là  pour p ro fite r 

au  m ax im um  de  la  qua lité  de  la  v ie  

su r la fe rm e . »

U n  te s t...
Q uel que so it l'ob jec tif 

reche rché , on ne s ’im p rov ise pas  

p roduc teu r ag rico le . A van t de  

cho is ir leu r te rre du C hem in du  

Lac , à que lques k ilom è tres d 'In - 

vem ess, M artine  e t G aé tan  se  son t 

p répa rés m inu tieusem en t pen­

dan t p lus  de  c inq  ans  en  trava illan t 

tous les deux dans d ive rs types 

d 'é tab lissem ents  ag rico les , su rtou t 

des  m a te rn ités po rc ines e t des  é le ­

vages de bovins . C ’es t d ’a illeu rs  

dans une m ate rn ité po rc ine , en >

L a  p o lit iq u e  d e  la  re lè v e

T out le m onde parle de  

l'im portance de la  re lève en ag ri­

cu ltu re , m a is les jeunes p roduc­

teu rs ag rico les ne risquen t ce rtes  

pas de  se  perd re  sous une ava lan ­

che  de  ch iffres  en  prenan t posses­

s ion de leu r prem ière fe rm e  ! 

L 'éven ta il de cho ix qu i leu r est 

o ffe rt se résum e en fa it à deux 

p rinc ipa les op tions  : le  c ré d it a g r i­

c o le  b o n if ié  e t le p ro g ra m m e d e  

s u b v e n tio n  à l'é ta b lis s e m e n t. Le  

c ré d it a g r ic o le b o n ifié , c 'es t la  

fam euse fo rm u le m ag ique que 

tou t le m onde répète un peu 

com m e le «pop -sac-à -v ie-m ach in»  

d ’il y  a  que lques années : [  (taux  de  

base + V i -  4 ) / 2 ] +  4 = x. E n  

c la ir, ce la  co rrespond au jou rd ’hu i 

à un taux d ’env iron 8p . 100 . 

Q uan t au p ro g ra m m e  d e  s u b v e n ­

tio n  à  l ’é ta b lis s e m e n t, il se p ré ­

sen te sous la fo rm e d ’un cho ix : 

d ’une pa rt, un p rê t de 50000$ 

sans in té rê t pendan t c inq ans, de  

l’au tre , une  subven tion  de 15000  $ 

(con tre p résen ta tion de fac tu res) 

pour l'am élio ra tion de la fe rm e . 

C ’es t tou t. Q uand on conna ît les

coû ts d ’é tab lissem en t su r une 

fe rm e, il fau t b ien  avoue r que  l’a ide  

aux nouveaux a rrivan ts es t p lu tô t 

m in im e . M a is heu reusem en t, ce r­

ta ines in itia tives in té ressan tes 

com m encen t à • fa ire des pe tits» . 

La F édé ra tion des p roduc teu rs de  

la it, pa r exem p le , a trouvé une 

façon orig ina le d ’encou rager la  

re lève dans ce secteu r. C haque  

année , on fo rm e une «banque  de  

quo tas » en  p ré levant 5  p . 100 des 

quo tas vendus ou  cédés dans l’an ­

née : à  la  fin  de  l’année , on  répa rtit 

ces quo tas en tre les nouveaux 

p roduc teu rs de la it. D u cô té de la  

F édé ra tion de la  re lève , G il Leduc 

p réc ise qu 'on essa ie de fa ire  

accepte r une  nouve lle  fo rm ule  d ite  

de « taux c ro issan t» . O n consacre  

éga lem ent beaucoup d 'éne rg ie à 

une  so rte  de  R E E R  ag rico le , le  p ro ­

g ram m e d 'épa rgne -é tab lissem en t. 

E n fin , on  ten te  de  rédu ire  la  co tisa ­

tion aux rég im es d ’assu rance - 

s tab ilisa tion  pour la re lève , pu is ­

que ce lle -c i n ’a pas contribué au  

dé fic it accum u lé de ces rég im es. 

U n doss ie r à su iv re .

■ A V IS  — .......... .............. -  1

À  T O U S  L E S  P R O D U C T E U R S  D E  B O V IN S

LE S  V E N T E S D E B É T A IL C A N  O P IN C ., vous inv iten t à leu r con fie r la  ven te  

de tous vos an im aux.

N ous vous o ffrons , à vo tre cho ix , les deux sys tèm es de ven te su ivan ts 
E N C H È R E  É L E C T R O N IQ U E E N C H È R E  V IV A N T  

N ous pouvons recevoir vos expéd itions 24 heu res pa r jou r à nos locaux au  

316 , rue B ridge  

(p rès du pont V ic to ria )

M ontréa l

H O R A IR E  D E  V E N T E : 9 h  0 0  à 1 7  h  0 0  
L U N D I —  M A R D I —  M E R C R E D I

P our p lus d ’in fo rm a tions conce rnan t tous nos se rv ices , ou pou r conna ître  no tre  

transpo rteu r dans vo tre loca lité , n 'hés itez pas à com m un ique r avec nous :

B u r. (5 1 4 ) 9 3 3 -2 9 2 9  

S o ir (5 1 4 ) 6 2 6 -9 9 8 9

L’Équipe pour le «MAXIMUM»

CAN - OP;
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age

[> Beauce, qu'ils se sont rencontrés 

vers la fin des années 70. Dès ce 

moment, ils se sont mis à capitali­

ser autant leurs expériences que 

leurs économies dans ce seul but 

bien précis : s'installer sur leur 

ferme. Jusqu'ici, l'histoire de Mar- 

. tine et Gaétan n'a rien de vraiment 

exceptionnel: des jeunes qui 

s'installent sur une ferme, c'est 

moins fréquent qu'à une certaine 

époque, mais c'est encore mon­

naie courante. Ce qui est particu­

lièrement intéressant, toutefois, 

c'est de voir que des gens qui ne 

sont pas de la campagne peuvent 

réussir à venir à bout de la 

méfiance d'un peu tout le monde 

et se faire accepter comme parte­

naires à part entière par tous les 

producteurs du coin. «Cela s’est 

fait graduellemnt au cours des 

trois premières années, souligne 

Martine, mais c'est devenu encore

plus évident depuis que Gaétan a 

eu un grave accident avec le trac­

teur. Les voisins nous ont vrai­

ment beaucoup aidé. C'est grâce à 

eux qu'on a pu s'en sortir et main­

tenant on sait qu'on fait partie de la 

famille. »

Pourtant, il s'est écoulé 

plus de cinq ans entre leur premier 

rêve en duo et leur arrivée sur la 

ferme. Pendant toutes ces années, 

tous leurs choix, toute leur vie a 

tourné autour de cette ferme qu'ils 

n'habitaient pas encore, qu'ils 

n'avaient même jamais vue... Et 

puis crac! Au moment où ils se 

sont sentis prêts à s’installer enfin 

sur le type de ferme qu’ils avaient 

choisi (élevage vaches-veaux+ 

érablière), personne n'a voulu les 

prendre au sérieux. Ils ont dû subir 

une sorte de test, comme le dit 

Martine avec un soupçon de ran­

cœur: l'Office du crédit agricole 

leur a d’abord refusé toute forme 

d'aide. La terre était trop petite, 

son exploitation, pas suffisam­

ment rentable. Persuadés du con­

traire, Gaétan et Martine n’ont pas 

abandonné la lutte : ils ont aligné 

des colonnes de chiffres, des pré­

visions budgétaires, des relevés 

de compte en banque et de place­

ments. Ils ont fait appel à un 

agronome-conseil, et monté un 

dossier mettant en relief leur expé­

rience accumulée au cours des 

années et le sérieux de leur projet. 

Finalement, ils ont réussi à ren­

verser la vapeur : en 1983, ils ache­

taient enfin leur ferme du Chemin 

du Lac.

Aujourd'hui, l'avenir s'an­

nonce plutôt bien. Les grands tra­

vaux de la phase d’établissement 

sont terminés, il reste à consolider 

les acquis. Le troupeau est dans 

une forme splendide. Une caméra 

surveille en tout temps la loge de 

maternité. L’érablière semble ré­

sister plutôt bien aux pluies aci­

des, les enfants aussi. Tout a l'air 

solide autour de Martine et Gaé­

tan. Solide, vivant et en mouve­

ment. Comme dans la vie lorsqu’on 

accepte de relever les défis.

KVERNELAND

«L’autre façon» devoir...

lesBALLES RONDES,.,
• Enrobage* hermétique, sous tension, via 

pellicule plastique EXT E N-S IDLE, 

autocollante

• H.ipidite ♦ commodité d'opération

• -La nouvelle façon de faire l'ensillage.»

• Aussi disponible en version 3 pis

SILAWRAP Modèle 7510 remorqué

Enfin un système mécanisé d’enrobage hermétique des balles 
rondes! Après l’Europe, plusieurs douzaines d’agriculteurs 

progressifs du Québec ont fait en 1987 l’expérience de l’ensilage 

en balles rondes, et nous font part de tests de laboratoire élogieux 
sur la qualité de leurs fourrages.

1 homme + 1 tracteur peuvent enrober jusqu'à 50 balles rondes 

en 11/2 heure — Finies les corvées d’ensachage manuel — Le 
«SILAWRAP» est la machine de l'avenir disponible maintenant.

Vous voulez en savoir plus? Demandez votre exemplaire d’un 

document très explicite sur «l’ensilage en balles rondes» ainsi que 
le dépliant «SILAWRAP» de KVERNELAND, sans obligation aucune.

S.V.P Document: «L'ensilage en balles rondes» 

et dépliant «Silawrap»

Nom:_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

Adresse: _ _ _ _ _ _ _ __ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

Téléphone:

KVERNELANDINC.

1200, Rocheteau 

DRUMMONDVILLE, QC 

J2C 5Y3

Tél. (819) 477-2055

BOVINS 04-1988
J
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Guy Paquin

B VUE DE PRESSE

L 'a ffa ire d u th o n  a v a rié  

a v a it fa it sa v o ir a u x C a n a ­

d ie n s  q u e  le s  C o n se rv a teu rs  

a v a ie n t u n  sé r ie u x  p ro b lèm e  

d e c o n se rv e r ie . D é la is sa n t 

le s  p ro v in c e s  d e  l 'A tla n tiq u e , 

le  m a u v a is  g é n ie  d u  sc a n d a le  

a  m a in te n a n t é lu  d o m ic ile  e n  

O n ta rio . A p rès  le  th o n  a v a r ié , 

v o ic i m a in te n a n t le b o s to n  

a v a rié . E n e ffe t, a p rè s a v o ir  

e x a m in é p lu s  d e  2 0 0  d o c u ­

m e n ts  p ro v e n a n t d u  se rv ice  

fé d éra l d 'in sp e c tio n  d e s  v ia n ­

d e s ,  J im  R o m a h n , jo u rn a lis te  

d u K itc h en e r W a ter lo o R e ­

c o rd , y  a  d é co u v e rt q u e  d e s  

to n n e s d e v ia n d e , a u  so r tir  

d e s a b a tto irs o n ta r ie n s , 

é ta ien t c o n tam in é es p a r 

(y e rk !) d u  fu m ie r , d e s  p o ils , 

d e  la  p o u ss iè re , d e  la  p e in tu ­

re , d e la ro u ille  e t d iv e rses  

g ra is se s . L a  v ia n d e  a v a it  d é jà  

q u itté  le s a b a tto irs  e n  d ire c ­

tio n  d e s  d é ta illa n ts  lo rsq u 'u ­

n e  d e u x ièm e in sp e c tio n  ré ­

v é la  q u e lle  é ta it  c o n ta m in ée . 

R a p p e lo n s  q u e  c e tte  d e u x iè ­

m e  in sp e c tio n  n 'e s t  p a s  o b li­

g a to ire  e t q u  e lle n 'e s t fa ite  

q u e  d a n s c e r ta in s  c a s .

E n  fa it , il e x is ta it ju sq u 'à  

réc e m m e n t u n e d e u x iè m e  

in sp e c tio n , très  c o n s ta n te e t 

trè s sé v è re , c e lle q u e le s  

in sp e c te u rs a m é ric a in s fa i­

sa ie n t su b ir  a  la  v ia n d e  c a n a ­

d ie n n e . I l s e m b le  q u e  d a n s  le  

c o n tex te d u lib re -éc h an g e , 

le s in sp e c te u rs a m érica in s  

tra v e rse n t le s  a b a tto irs  c a n a ­

d ie n s e n reg a rd an t a u p la ­

fo n d e t e n s ifflo ta n t... u n e  

p in c e  à  lin g e  a u  b o u t d u  n e z . 

B o n , j 'e x ag è re , so it. 1 1 n 'e n  

re s te  p a s  m o in s  q u e  le s  c ritè ­

re s  to u ch a n t l 'in sp e c tio n  d e s  

p ro d u its  so n t  a p p e lés  à  d e v e ­

n ir le s m ê m e s d e c h a q u e  

c ô té d e la fro n tiè re . S i c e la  

s ig n if ie  q u e  n o s in sp e c teu rs

d o iv e n t ê tre a u ss i sé v ère s  

q u e le u rs c o llèg u e s a m é ri­

c a in s , c e la e n tra în e ra u n e  

c o n fia n ce  a c c ru e d e la p a rt 

d u  p u b lic  a m éric a in  e n v e rs  le  

b o e u f c a n ad ie n , e t c 'e s t ta n t 

m ieu x . N o u s p o u rro n s a in s i  

c o n se rv e r , v o ire a u g m en te r 

n o tre  p a r t d u  m a rc h é  a m é ri­

c a in . (R a p p e lo n s  q u e  d a n s  le  

s e c te u r b o v in , la b a lan c e  

c o m m erc ia le  e n tre  le s d e u x  

p a y s  fa v o rise  le  C a n a d a  d a n s  

u n  rap p o rt  d e  4  p o u r 1 .) M a is  

s i le s p ro m o te u rs d u lib re - 

é c h an g e —  c o m m e , p a r 

e x e m p le , l'A sso c ia tio n d e s  

p ro d u c te u rs d e b o v in s d e  

l 'O n ta r io  —  e sp è re n t q u e  le s  

A m éric a in s d e v ie n n e n t e n ­

c o re  p lu s la x is te s d a n s le u r 

p ro g ra m m e  d 'in sp e c tio n  d e s  

v ia n d es , c e la  r isq u e  d 'e n tra î­

n e r  u n  d o u te u x  lib re -éc h an g e  

d e c a rc a sse s su sp e c te s d e  

p a r t e t d 'a u tre  d e  la  f ro n tiè re .  

C e la n 'e s t à l'a v an ta g e d e  

p e rso n n e . Il y  a  d e s d o m a i­

n e s o ù la rég le m en ta tio n  

v a u t m ie u x  q u e  le ■ f ree  fo r 

a il» . » F a ir tra d e» , o u i, » free  

trad e » , p a s sû r . Q u 'o n m e  

p e rm e tte  d e  le v e r le  n e z  su r 

c e rta in e s  in te rp ré ta tio n s  m a ­

lo d o ra n te s d u  tra ité .

R a p p e lo n s e n  te rm in a n t 

q u e d e to u te s le s v ia n d e s  

in sp e c té e s a u C a n ad a , la  

v ia n d e b o v in e a p p a ra ît d e  

lo in  c o m m e  la  p lu s  sa in e , d e  

l 'a v e u  m ê m e  d e  J im  R o m a h n . 

E lle  n e  c o n tien t,  p a r  e x em p le , 

d e sa lm o n e llo se q u e d a n s  

2 ,4 p . 1 0 0 d e s c a s , c o n tre  

7 2  p . 1 0 0 d a n s le c a s d u  

p o u le t.

•  •  •

L es  d é fe n seu rs  d e s  d ro its  

d e s  a n im a u x  p e u v en t s e  fé li­

c ite r d 'u n e  p re m iè re  v ic to ire .

O n  se  ra p p e lle ra  q u e  so u s  la  

c o n d u ite  d e  M m e V ick i M il­

le r, c es  â m e s d é lic a te s so u ­

h a iten t r ien  d e  m o in s  q u e  la  

lib é ra tio n  d e s a n im a u x d e  

fe rm e . F in ie s  le s  v ila in e s  é ta ­

b le s o ù le s p a u v re s p e tits  

v e au x so n t e n fe rm é s a v e c  

le u r m è re . H a lte  à  la  c ru a u té  

e n v e rs le b é ta il . B o n . M m e  

M ille r n e  s e  b a t p a s  p o u r  u n e  

c a u se a u ss i c ru c ia le q u e le  

so r t d e s  N o irs  e n  A fr iq u e  d u  

S u d . m a is s i ja m a is c e tte  

c au se - là  v e n a it à  l 'in té re s se r , 

il y  a  fo rt à p a rie r q u e lle  y  

re m p o rte ra it b e au c o u p d e  

su c cè s . M m e  M ille r  a  ré u ss i  à  

fa ire  a s sez  d e  b ru it p o u r  s 'a t­

tire r u n e  ré p liq u e  o rg a n isé e  

d e  la  p a rt d e  l ’O n ta r io  F a rm  

A n im a l C o m m ittee . C 'e s t  d é jà  

l 'in d ic e  q u 'o n  la  p ren d  a u  sé ­

r ie u x . C o m m e l'a rm e d e  

V ick i M ille r e s t la m o b ilisa ­

tio n  d e s  m é d ias , le  C o m ité  a  

d é c id é  d e c o m b attre  le fe u  

p a r le  fe u . S o n  p ré s id en t,  J im  

Jo h s to n e , a n n o n ç a it d a n s  

l 'O n ta rio  F a rm e r d u  9  fév r ie r 

l 'e m b a u ch e d 'u n e firm e to - 

ro n to ise d e c o n se ille rs e n  

c o m m u n ic a tio n  ; e n  p lu s  d e  

re cu e illir d e s in fo rm a tio n s  

su r la  c a m p a g n e  m e n ée  p a r 

le s  a c tiv is te s  d u  d ro it  d e s  a n i­

m a u x , c e lle -c i in fo rm e ra le  

p u b lic  su r  le s  p ra tiq u e s  e n  v i­

g u e u r à  la  fe rm e e t la  faç o n  

d o n t o n  y  tra ite rée llem e n t 

le s  a n im a u x . L e  C o m ité  ren ­

d ra  so n  ra p p o rt  p u b lic  e n ju in  

o u  ju ille t. Q u a n t à  M m e  M il­

le r , j 'e sp è re q u 'e lle n e  

p o u sse ra  p a s  la  lo g iq u e  ju s ­

q u 'à  p o se r  le  g e s te  q u e  to u s  

se s  m ilita n ts  a tte n d e n t d 'e lle  : 

la  réd a c tio n  d u  p re m ie r p ro ­

je t d e  c o n v e n tio n  c o lle c tiv e  

d e s  d in d e s d e  l 'O n ta r io .

S i  le  p ro je t d e  lo i  C -1 0 7  re ­

ç o it l 'a v a l d e  la  C h a m b re  d e s  

c o m m u n e s à  O tta w a , le  C a ­

n a d a  se  d o te ra it d 'u n  sy s tè ­

m e d e  b re v e ts  p ro té g e an t 

lé g a le m en t  le s  s e m is  n o u v e l­

le m e n t d é v e lo p p és . L e F i­

n a n c ia l P o s t, d a n s so n  é d i­

tio n  d u  2 3  fév r ie r , d é p lo re  le  

fa it  q u 'o n  n e  d é p en se  q u e  1 4  

m illio n s  d e  d o lla rs  p a r  a n n é e  

a u  C a n a d a  p o u r  la  re ch e rc h e-  

d é v e lo p p em e n t  d e  n o u v e lle s  

s e m en c e s . L a ra iso n  e n  e s t 

q u e le s n o u v ea u x  p ro d u its  

n e se ra ie n t p a s lé g a le m e n t 

p ro té g é s , c o m m e ils  le  so n t 

d a n s d 'a u tre s p a y s , p a r d e s  

b re v e ts  é q u iv a la n t à  d e s  b re ­

v e ts d 'in v e n tio n . L e C a n a d a  

e s t le  se u l p a y s  o c c id e n ta l à  

re je te r c e tte p ro te c tio n  e t à  

n e  p a s  so u sc r ire  a u x  a c co rd s  

in te rn a tio n au x  e n  c e tte  m a ­

tiè re .

L e s  p r in c ip a u x  a v an ta g es  

d e  c e tte  lo i, q u i a  p a s sé  a v ec  

su c c è s  la  p re m iè re  le c tu re  a u  

P a r lem e n t, se ra ien t l 'a c cè s à  

d e s se m is é tran g e rs p lu s  

p e rfo rm a n ts —  q u e  le s  c o m ­

p a g n ies é tran g è res se  re fu ­

se n t a c tu e lle m en t à  e x p o rte r  

a u  C a n ad a fau te  d e  p ro te c ­

tio n lé g a le —  a in s i q u e  

l 'a u g m en ta tio n  d e s fo n d s  a l­

lo u é s  à  la  re ch e rc h e -d é v e lo p ­

p e m e n t d e se m is a d a p tés  

a u x c o n d itio n s c lim a tiq u e s  

d e  n o tre  p a y s .

L e s o p p o sa n ts a u  p ro je t 

d e  lo i  c ra ig n en t  q u e  la  p ro te c ­

tio n d u b rev e t m e tte le s  

c o m p a g n ie s à l'a b ri d e la  

c o n cu rren c e  e t le s e n co u ra ­

g e  à  p ra tiq u e r  d e s  p r ix  m o n o ­

p o lis tiq u e s . F o rt h e u reu se ­

m e n t, a u cu n  g ro u p e  d e  m ili­

ta n ts  p o u r le  d ro it d e s  se m is  

à se d é v e lo p p e r n a tu re lle ­

m e n t n 'e s t e n c o re  in te rv e n u  

d a n s le  d o ss ie r.
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Prix iu 

100 lbs 

IS)

1 20

110

1 00

90

80

70

Veaux d'embouche *

iUJIWHII
Jan. Fev. Mars Avril Mal Juin Jull. Août Sept. Oct. Nov. Déc. 

* Mâles de 500-600 Ibs, Marché à bestiaux de l'Ontario (Toronto).

Prix ni 
100 Ibs 

IS)

Prix au 
100 Ibs 
1$)

Bouvillons d'abattage *

Jan. Fev. Mars Avril Mal Juin Jull. Août Sept. Oct. Nov. Dec. 

* Vente directe aux abattoirs de l'Ontario, carcasse chaude, FAB abattoir.

Veaux d'abattage

Janv. Fev. Mars Avril Mal Juin Jull. Août Sept. Oct. Nov. Dec. 

* Bons veaux. Marché à bestiaux de Montréal.

Prix au 6 5 
100 Ibs 
IS)

Vaches de réforme *

Janv. Fev. Mars Avril Mal Juin Jull. Août Sept. Oct. Nov. Dec. 

' Vaches Da Marché à bestiaux de Montréal.

Prix au 1 801 

100 Ibs 

IS)

n Veaux de grain *

Jan. Fev. Mars Avril Mai

Veaux de 450-500 Ibs. encan de Saint-Hyacinthe 

enchère par ordinateur

Juin Jull. Août Sept. Oct Nov. Dec.
Depuis août 1987. carcasse chaude avec peau 

Avant août 1987. éq A carcasse chaude avec peau

1986 1987 1988 □
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La race qui donne 

du poids» à votre élevage!

Charolais

H-J*

Pour de plus amples informations:

ASSOCIATION DES ÉLEVEURS DE BOVINS CHAROLAIS (A.E.B.C.)
C.P. 87. Saint Sylvère. Que. G0Z1H0 (819)285-2039 

Secrétaire-propagandiste: Martine Gauthier (s o ir )

J


