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Que vous soyez débutant,

I_a pl‘esse/ BN intermédiaire ou expert,

voici les meilleures stratégies
S ' . financieres pour vous enrichir !
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XX
® Démarrez une petite

entreprise a domicile pour

'PLACE BONAVENTURE MONTREAL [
27 au 30 Janwerf ~ INTERMEDIAIRES

1% i u'ldustne, les nroduits
S - : ¢ 4 # 88 et les joueurs changent !
Vendredi au lundi: 11 ha 21 h . N, TR Bl Soupesez vos choix.

® Découvrez de jeunes
entreprises dont les titres
pourraient offrir une forte
croissance ;

- ® Eliminez votre hypothéque
rapidement et toutes les dettes
non-déductibles d’imp0t ;

@ Faites un testament et
réévaluez votre assurance-vie.

Le Salon vous offre une
information d’actualité
pour gérer et faire fructifier
votre patrimoine.

® Apprenez ol investir,
dans quels pays, dans
quelles devises et a quel
moment ;

@® Restez au fait des lois
touchant la fiscalité et la
gestion de fortune ;

® Découvrez des filons
en assistant aux
conférences Les

Grands Investisseurs.
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LES FONDS MUTUELS

EN VEDETTE !

es fonds mutuels consti-
tuent un véhicule extraordinai-
rement populaire aupres des
épargnants qui y ont investi
plus de 132 milliards. Ce succes
s'explique aisément: les fonds
mutuels permettent de tres bien
diversifier votre portefeuille, ici
et a I’étranger tout en vous fai-
sant bénéficier de I'expertise
des meilleurs gestionnaires au
monde.

Cependant, un fonds mutuel
ne s'achete pas a 'aveuglette. Il
faut consulter, poser des ques-
tions, contre-vérifier les infor-
mations et faire son choix en
fonction de ses objectifs per-
sonnels, de sa tolérance au ris-
que et des caractéristiques
propres de chaque fonds.

Or le Salon Epargne-Place-

ments vous facilite la tache
puisqu’il a réuni pour vous

sous le méme toit le plus vaste
choix de fonds mutuels au
pays. Vous pourrez assister a
des conférences d’experts au
Mini-Théatre des Fonds mu-
tuels. Profil des gestionnaires,
performances des fonds, éva-
luation du marché pour 1995,
tout s’y trouve expliqué et vul-
garise.

Vous trouverez de plus une
information compléte dans les
stands des fonds mutuels sui-
vants:

Admax Regent
AGF

Altamira

Banque de Montréal
Banque Hongkong

Banque La Laurentienne
C.L

Cote 100

Dynamique

Fidelity

Fonds de placement
Desjardins

Fonds mutuels

Ligne Verte TD

Fonds Scotia

Fonds 2020 inc.

G.T. Global

Guardian

Investors

Le Fonds de Solidarité des
Travailleurs du Québec
London Life
Mackenzie

Rendement Total
Royfund, Fonds Trust Royal
Spectrum Bullock
Standard Life

Stratégie Globale
Talvest

Templeton Worldwide
Trimark

« DEVELOPPER SON POTENTIEL
FINANCIER, C’EST DAVANTAGE
UNE QUESTION D’ATTITUDE
QUE D’APTITUDES ! »

Il arrive fréquemment
qu’'on me demande quel est
le secret des gens qui réussis-
sent a accumuler rapidement
un actif confortable, propre
a leur assurer la liberté fi-
nanciere dont ils révent.

Ma réponse est simple.
Ces gens ont tous un point
en commun : leur attitude
face aux finances personnel-
les. A un moment donné, ils
ont tous décidé de prendre
leurs affaires en main.

Que vous soyez débutant,
intermédiaire ou expert, la
clé du succes réside dans ce
désir d’étre maitre de votre
destinée financiere. Le Salon
Epargne-Placements, c’est
justement l'occasion idéale
de faire le point et d’agir
dans ce sens.
~ Cette année, le Salon
Epargne-Placements sera

Serge Martin, Président du Salon
Epargne-Placements

plus enrichissant que jamais
avec son spectaculaire Pavil-
lon sur la Bourse, ses confé-
rences d'experts sur les
REER, sa Clinique sur I'im-
pot et les prévisions de la
Caisse de dépot et placement
du Québec sur ce que nous
réserve 1995,

Du 27 au 30 janvier, pas-
sez au Salon. vous vous en
féliciterez !

Serge Martin
Président du Salon
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EPARGNE-

PLACEMENTS

Soyez un

® [es meilleurs

®.a Bourse :

jeu interactif

° CllﬂquL sur
"'impoOt

conférences et

* REER. FERR,
rentes... et plus.

les meilleures strateé

investisseur averti.

produits d épargne

® Comment évaluer
les fonds mutuels

CARRIERES
PROFESSIONS

Faites fruc_:tiﬁf;r
votre patrimoine.

Pour conserver
votre emploi ou
en trouver un,

"DEMARRAGE

Découvre.z
des occasions

® Les meilleures suivez les grandes
aubaines sur le tendances. * Plans d’affaires
marché . gagnants

s oL s n ] et e . 3 3 - .

® Propriétés a Secteurs de pointe ¢ gron hices 2
revenus ® Qualifications en succes

¢ Résidences demande ® Produits a
secondaires ® Cours de distribuer

® Renégociation perfectionnement 'y commerces
d’hypotheques ¢ Savoir-faire a racheter

¢ Rénovations mfonnallql'lc ® Préts au
en vue de la ® Réorientation de démarrage
revente. carriere (Jusqu’a

50 000 §)...

D'ENTREPRISES

d’affaires uniques.

| Que vous soyez débutant, intermédiaire ou expert, voici
gies financieres pour vous enrichir !

PLACE BONAVENTURE - MONTREAL

27 au 30 janvier 1995

Vendredi au lundi: 11 h a2l h
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LA BOURSE AU SALON EPARGNE-PLACEMENTS

ous I'impulsion de son
nouveau Président, Geérald La-
coste, la Bourse de Montréal
entreprend une vaste offensive
d’éducation économique.

Installée en plein coeur du
Salon., la Bourse sensibilisera
les débutants, intermeédiaires

ou experts en placements a son
role et aux produits gqu’elle of-
fre.

A I'image d’un parquet bour-

sier, la grande salle occupée par
la Bourse bourdonnera d’activi-
tés. A I'un des stands, on dissi-
pera le mystere qui entoure la
lecture des cotes dans les jour-
naux et on expliquera la raison
d’étre du marché boursier.

Ailleurs, on vous parlera du
marché des actions. Des spécia-
listes détailleront les étapes de
I'inscription d’une compagnie
en Bourse et exposeront les fac-
teurs de fluctuation d’un titre.

De plus, ils vous révéleront les
rouages d’une transaction entre
le courtier et le négociateur sur
le parquet de la Bourse.

Un peu plus loin, vous ap-
prendrez tout sur le marché des
produits dérivés, qu’il s'agisse
de contrats a terme ou d’op-
tions. Certains acteurs de ce
nouveau marché seront pré-
sents pour vous raconter com-
ment Montréal est devenue la
capitale canadienne des pro-
duits dérivés.

La Bourse de Montreal vous a préparé un feu roulant d’activités : conférences sur les stratégies
d’investissement, coup d’oeil sur la releve, librairie sur le placement et jeu interactif pour mesurer vos

connaissances.

LE RESEAU TVA ET
FINANCES
TOURNENT AU

SALON

est dans le cadre

Cette premiére émission

ments que René Vézi
coit, a Finances, M. C
Lamoureux. Ce réputé ges-
tionnaire de Toronto dirige
les activités de placement
de I'OTPB, la Caisse de
retraite des enseignants de
I'Ontario.

Pour l'occasion, des ca-
meéras du réseau TVA se
déplaceront au Salon ou
I'émission sera enregistrée
dans le Pavillon de Ila
Bourse de Montréal et dans
celui de la Corporation Fi-
nanciere Mackenzie.

du Salon Epargne-rg (20
\}der

spéciale de Finances a été
préparée avec le concours
de la Bourse de Montréal et
de la Caisse de dépot et pla-
cement du Québec. Les visi-
teurs sont invités a assister
au tournage le vendredi
27 janvier, entre 18 h et
19 h 30.

Finances,

la seule émis-
s1ONn réseau consacrée ex-

clusivement a I’activité
financiere et boursiere, est
diffusée tous les dimanches
matin a 11 h 30 et reprise
en soirée a 23 h 45.

COMMANDITAIRES
DU PAVILLON

DE LA BOURSE
DE MONTREAL

Conscientes de I'importance
des relations avec les action-
naires, les compagnies suivan-
tes ont accepté d’appuyer
'initiative de la Bourse de
Montréal:

@ Biochem Pharma

@ Bombardier

@ Canam Manac

@ Cascades

e Cascades Paperboard
@ Cinar Films

@ Circo Craft

@ Communications CNW
e Dominion Textile

e Gaz Métropolitain

@ Groupe DMR

@ Imasco

e Malofilm Communications
@ Marleau, Lemire

e Nova

e Rolland

e Vidéotron

Aprés vous étre arrété aux
différents stands de la Bourse,
pourquoi ne pas tester vos con-
naissances nouvelles ou déja
acquises en vous mesurant a
notre ordinateur? En effet, vous
pourrez participer a un jeu in-
teractif spécialement créé pour
le Salon. Vous aurez I’occasion
de répondre a autant de ques-
tions relatives au marché bour-
sier que vous le souhaiteriez,
parmi la vingtaine proposées
par ordinateur. Une idée a la
fois divertissante et instructive.

La Bourse de Montréal amé-
nagera méme un Mini-Théatre
au milieu des stands satellites.
Des analystes invités par
I'émission Finances y évalue-
ront la performance de certains
titres. Le courtier Marleau, Le-

mire animera des «road
shows » ou vous découvrirez
tout ce qui se passe en coulisses
avant une émission d'actions
tandis que des sociétés de capi-
tal de risque présenteront les
meilleures entreprises de la re-
leve.

Finalement, des spécialistes
vous raconteront I'histoire des
grands investisseurs ou encore
animeront des ateliers sur
I'analyse technique et la gestion
de fortune.

En collaboration avec Ila
COOP des HEC et Logimens,
la Bourse de Montréal mettra
également a la disposition des
visiteurs un large éventail de li-
vres et de logiciels sur le place-
ment.

- enez NOUS

renconirer au

. Su\on!. -

LE SEUL REER

qui vous permet d’économiser

2 fois plus d"impdt...

.atg.-;;s;qw

en plus de créer et maintenir des milliers
d’emplois au Quebec.

SeTRb 2, TR A R R Y W A h L L w2

(CREET TR T,

DONNEZ UN COUP DE TELEPHONE

(314) 383-FOND:s

(514) 383-3663

1800 567-FOND:
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LES STRATEGIES

GAGNANTES

DE 1995

our plusieurs investis-
seurs, I'année 1994 fut plutot
décevante. En ce début de
1995, certains, encore sous le
choc de I'année écoulée, vont
bouleverser de fond en comble
leur portefeuille d’épargne-re-
traite et adopter, sans le savoir,
une stratégie voueée a l'échec.
D’autres poseront sur leur ave-
nir un regard plus éclairé.

Lévesque, Beaubien, Geof-
frion vous rappellent certaines
regles de base du placement qui
vous permettront d’ajuster cor-
rectement votre portefeuille.
SITUATION 1

La valeur de mes titres obli-
gataires (obligations, coupons
detaches) a grandement dimi-
nué au cours de la derniere an-
nee.
STRATEGIE PERDANTE

J'ai- déja perdu assez d'ar-
gent, je revends le tout et je
m'oriente vers des certificats de
deépot. Apres tout, les taux d'in-
térét sont beaucoup plus at-
trayvants qu'a la méme date l'an
passé.
STRATEGIE GAGNANTE

Conservez plutot vos titres
obligataires jusqu'a leur
échéance ou jusqu'a ce que les
taux d'intérét redescendent. Si
vous envisagez ['achat d'autres
litres a revenu fixe, pensez de
nouveau aux titres obligataires,
pour profiter des taux supérieurs
en vigueur aujourd’hui.

VOS VIEILLES
ACTIONS
PEUVENT
VOUS
ENRICHIR

pportez vos vieux
certificats a Micheline
Massé de Recherches Bour-
sieres Internationales. lls

peuvent valoir leur pesant
d’or.

Drailleurs Gilles Lalonde

de Laval a été agréa-
blement surpris de recevoir
36 800 $ pour ses actions
de vieilles mines d'or qu’il
pensait mortes.

Mme Massé a aidé ses
clients a récupérer plus de
4 millions de dollars. Peut-
étre serez-vous le prochain
gagnant de cette sympathi-
que course au trésor.

SITUATION 2

La valeur et le rendement de
mes placements en actions (ac-
tions, fonds d’investissement
en actions) ne cessent de fluc-
tuer, alors que des titres a re-
venu fixe comme les
obligations et les certificats de
dépot m’offrent des taux fixes
et garantis.

STRATEGIE PERDANTE

Tant pis pour les titres de
croissance. je préfere encore la
prévisibilité — je retourne aux
titres a revenu fixe.

STRATEGIE GAGNANTE

Equilibrez votre portefeuille.
Dans le long terme, tous les
spécialistes s’entendent: c’est
en diversifiant ses placements
entre les liquidités, les titres a
revenu fixe (certificats de de-
pot, obligations, coupons déta-
chés, etc.) et les titres de
croissance que I'on obtient, en
moyenne, le meilleur équilibre
entre un rendement supérieur
et une faible volatilité.

SITUATION 3
Apres m'avoir offert des ren-
dements explosifs en 1993, mes

fonds d’investissement ont enre-

gistré une performance

qu'ordinaire cette année.

STRATEGIE PERDANTE
Je sors mon argent de ces

plus

fonds et je le place dans des
fonds qui ont mieux «performe»

en 1994 — ou encore je le trans-

LR BT

Le 14° Salon Epargne-Placements ouvrira ses portes jeudi prochain, le 27 janvier, sous le theme de la

| Groupe
fravestors

liberté financiere. Les épargnants et investisseurs trouveront sur place tous les conseils et I'information
nécessaire pour faire fructifier leur capital.

fere dans de bons vieux dépots a

ierme.

STRATEGIE GAGNANTE
Envisagez plutot le potentiel

de rendement a long terme de

vos fonds d'investissement ac-

tuels. Les cétudes démontrent

que les gagnants d'une année le
sont rarement les anndées sui-
vantes. Ne revendez surtout pas
des placements a long terme
pour la seule raison qu'ils enre-
gistrent une contre-performance
a court terme!

Vous pourrez obtenir des
commentaires beaucoup plus
¢laborés sur ces stratégies en
vous rendant au stand numeéro
538 de Lévesque, Beaubien,
Geoffrion, situé en plein coeur
du Salon.

COMMENT DEVENIR
MILLIONNAIRE

instein, dit-on, considé-
rait le rendement composé
comme la plus importante dé-
couverte mathématique de tous
les temps. Voyons pourquoi!

Si vous cotisez 2 000 $ a vo-
tre REER chaque année entre

19 et 26 ans, soit 16 000 §,
vous obtiendrez un million de

dollars a 65 ans grace a un ren-
dement composé de 10 p. cent.
Avis aux étudiant(e)s, a leurs
parents et a leurs grands-pa-
rents. C'est a 20 ans qu’il faut
épargner pour sa retraite!

Vous avez 45 ans? La partie

n'est pas perdue. Vous avez ac-
cumulé 120 300% dans votre

Que nous réserve I'économie en 1995 ? Comment choisir un portefeuille d'obligations 7 Comment investir a la
bourse ? Voila ce que les gestionnaires de la Caisse de dépit et placement du Québec dévoileront aux visiteurs dans
leur trés populaire FORUM DU PLACEMENT.

SANS JOUER A LA LOTO

REER. Placez-le dans des cou-
pons HYDRO-QUEBEC,
échéance décembre 2015. Ren-
dement: 10,4 p. cent. Et le tour
est Jjoue! Vous étes millionnaire
a 65 ans.

Et qui plus est, a court
terme, cette stratégie pourrait
vous rapporter gros. Pour 1995,
les Conseillers financiers du
Saint-Laurent prévoient un ren-
dement pouvant atteindre 25 p.
cent a cause de la baisse antici-
pée des taux d’intérét.

Voila le genre d’information
que vous pourrez obtenir si
vous décidez de prendre vos af-
faires en main et de vous ren-
dre au Salon Epargne-
Placements.

DES
CHIFFRES
INQUIETANTS

eulement 2 p. cent
des femmes et 8 p. cent des
hommes pourront mainte-
nir leur niveau de vie a 65
ans! Vous vous devez de
prendre toutes les mesures
pour accumuler dés main-
tenant du capital en vue de
votre retraite.
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COMMENT INVESTIR
JUDICIEUSEMENT

DANS L'IMMOBILIER

Saion Dy :
LDINKOBILER = Jer s

Satons e
¥ | LTMMOBILIER"}

L’achat d’une propriété a revenu est encore un investissement rentable a
long terme, bien qu'il exige de I'attention. Apprenez comment calculer le
taux de rentabilité d'un immeuble en visitant le stand de La Capitale,
commanditaire de la section IMMOBILIER du Salon.

Dans un marché d’ache-

teurs, les aubaines sont innom-
brables. Mais attention! Il faut
savoir choisir. Voici les conseils
de La Capitale qui vous offrira
un immense choix de proprié-
tés dans son Pavillon localisé a
I'entrée de la section Immobi-
lier qu'elle commandite.

LA RESIDENCE
PRINCIPALE

Il n’y a pas que le prix a con-
sidérer. Pour I'achat d'une rési-
dence, tenez compte de la
proximité des écoles, de la va-
leur des propriétés environnan-
tes, du taux de taxation ou
encore de l'accés aux services
publics.

LA RESIDENCE
SECONDAIRE ' *

Si vous révez d'aller. vivre a
la campagne, assurez-vous que
votre résidence secondaire (qui
pourra devenir permanente
plus tard) soit trés bien locali-
sée. Au maximum, a 60 minu-
tes de chez vous. Et surtout,
capitalisez sur les attraits tou-
ristiques: bord de I'eau, pente
de ski, terrain de golf ou pano-
rama a couper le souffle.

LA PROPRIETE A
REVENUS

Avant d’investir dans une
propriété a revenus, il est pri-

mordial de vérifier les couts
d'opération et de s’assurer
qu’ils correspondent a la réa-
lité. Analyser minutieusement
les engagements du propriétaire
a l'intérieur des baux et des
créances hypothécaires. De
plus, vous devez faire examiner
I'immeuble par un inspecteur
en batiments et procéder a I'in-
ventaire des meubles, s'il v a
lieu.

LE COMMERCE

A I'achat d’une entreprise, il
est essentiel de bien vérifier les
couts d’opération ainsi que la
durée restante du bail afin de
ne pas subir une augmentation
importante du coat de location
a court terme.

LE FINANCEMENT

Au niveau résidentiel, diffé-
rents  programmes peuvent
vous permettre de réaliser vos
réves tout en économisant de
'impot. Exemples: le Régime
d’Acces a la Propriété qui vous
permet d’utiliser vos REER
pour votre mise de fond ini-
tiale, le 5 p. cent minimum de
la S.C.H.L. et tout dernicre-
ment, le programme «Mon
toit».

Dans le secteur commercial,
plusieurs programmes de sub-
ventions vous sont offerts par
les gouvernements fédéral, pro-
vincial et municipal.

Valeurs mobilieres
Desjardins

... pour les conseils.

Vous étes un investisseur a la recherche
de conseils en matiere de valeurs mobiliéres.

Valeurs mobilieres Desjardins, en
collaboration avec votre caisse Desjardins
participante, met a votre disposition un
service de courtage de plein exercice qui
répondra a vos besoins.

Le service de courtage de plein exercice vous
donne la possibilité d’obtenir des conseils de
gens d’expérience en matiere de placements.

L'équipe de professionnels chevronnés de
Valeurs mobilieres Desjardins a comme
priorité de vous aider a faire des choix
d’investissements conformes aux objectifs
que vous souhaitez atteindre.

Vous pourrez tout particulierement compter
sur I'expertise de nos gens dans I'élaboration
d’une stratégie dynamique de votre
portefeuille REER en vue d’une retraite
confortable.

... trois REER autogérés

et deux services
de courtage
en valeurs

o\

mobilieres

Disnat

... pour les économies.

Vous étes un investisseur autonome désirant
profiter d’économies pouvant atteindre

86% des frais de commission appliqués

par les courtiers traditionnels.

Disnat, division de Valeurs mobilieres
Desjardins, met également a contribution
votre caisse Desjardins participante afin

de vous offrir un courtage a escompte

qui saura vous faire réaliser des économies.

Comparez

Sé€lection Commission Commission Chez

de transactions moyenne chez Disnat

Titres Courtier Disnat vous
canadiens régulier* épargnez
5000a 084% 142 % 60,00 $ 82,00 $
500a 12,00 % 161 $ 57,50 $ 103,50 $
1000242700$ 488 $ 90,00 $ 398,00 $
500 a 45,50 $ 345§ 67,50 $ 277,50 §

* Frablie en faisant la movenne des commissions de quatre grandes firmes de countage
pour des transactions comparables

Que votre choix se porte vers le plein exercice ou I'escompte, une vaste
gamme de produits et services qui vous conviennent vous est offerte :

 (Obligations canadiennes, provinciales
ou municipales

Obligations a coupons détachés

Fonds de placement

Actions et options

REAQ

Pour obtenir des renseignements supplémentaires sur nos services, communiquez
avec votre caisse Desjardins participante ou composez I'un des numéros suivants :

Valeurs mobilieres Desjardins,

e REER autogéré conventionnel,
insaisissable et CRI (sans frais
d’administration 'année
d’ouverture)

e FERR autogéré

courtage de plein exercice Disnat,
courtage a escompte
Montréal Granby Thetford Mines " P
2 1800 361-4342 = 1 800 830-8004 = 1800471-2303 Montréal
Brossard Québec Val d'Or T (514) 842-2685 OU
= 1800 205-0722 = 1800 361-6006 = 1800 819-2266 1-800-268-8471
Chicoutimi Rouyn-Noranda Victoriaville Québec
= 1800 232-0207 = 1800 797-5525 = 1 800 465-5522 = (418) 682-8240 ou é
Drummondville Sherbrooke 1-800-463-1887 &
= 1819477-7100 = 1 800 668 2999

@ Desjardins

L'incroyable force de la cooperation.
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«L’union
fait 1a force.
Avec Investors,
c’est plus vrai
fjue ian)ais.»

/1

«Avant de disculer de linances avec Investors, ['avais des REER
a gauche el a droite, des obligations d’épargne de toules les
couleurs et je perdais un temps et un argent fous a courir d'une
institution a I'autre.
Maintenant,avec le service de planification financiére d'Inveslors,
Je sais vraimenl ou je m’en vais.»

— Sylvie Bernier

Acheter des REER, c'est blen mais il y a encore mieux!

Pour économiser le maximum d'imp6t dés maintenant et dans les
années a venir, il n'y a rien de mieux que d'appliquer une stratégie
financiére globale dés aujourd’hui. Le plus tot vous discuterez de
votre situation financiére avec un représentant d'Investors

sera le mieux.

Pour obtenir plus de renseignements el pour connaitre le bureau
Investors le plus prés de chez vous, composez sans tarder le numéro
de téléphone ci-dessous.

LGroupe
Investors

Une société de lo Corporation Financiére Power

LES SERVICES INVESTORS LIMITEE

Faites dés aujourd'hui le téléphone le plus payant de votre vie !

S2185781

LES MEILLEURS EMPLOIS

ET CARRIERES AU SALON

e Salon Epargne-Place-
ments consacre un important
volet aux Carrieres et Profes-
sions. En effet, a quoi bon sa-
voir ou investir si I’on vient a
perdre sa source de revenus.
Des maisons d’enseignement
et des universités vous offriront
au Salon des cours de forma-
tion et de perfectionnement qui
vous permettront d’obtenir les

meilleurs emplois et de négo-
cier d’excellents salaires. Des
organismes gouvernementaux
et des corporations profession-
nelles vous identifieront les sec-
teurs les plus porteurs de la
nouvelle économie.

Vous pourrez méme obtenir
des consultations personnelles
avec des conseillers en orienta-
tion pour mieux connaitre vos
aptitudes ou encore pour mieux
diriger vos enfants dans leur
choix de cours.

Découvrez quelles industries
offrent les meilleurs débouchés,
quelles qualifications peuvent
vous rendre indispensable, ou
quel cheminement se préte le
mieux a votre réorientation de
carriere.

Pour conserver votre emploi
ou en trouver un. rendez-vous
dans la section Carrieres et
Professions du Salon. Une
mine d’informations vous v at-
tend!

Si vous cherchez les emplois disponibles localement et dans d’autres régions ou si vous voulez réorienter votre
carriere, rendez-vous au stand numéro 104 de Développement des ressources humaines Canada. Des
spécialistes vous aideront a naviguer a travers les banques de données disponibles sur place.

30 CONFERENCES

S N = an

Jorienter votre carriere.

a majorité d'entre nous
vivons une période de grande
instabilité en matiere d’emploi.
Les changements sont si rapi-
des! Il faut se tenir au courant
des nouvelles technologies et
des possibilités d’emploi qui en
découlent. Comment acquérir
les compétences nécessaires,
décrocher I'emploi convoité et
faire face a la concurrence du
marché du travail?

L'information et les outils
indispensables pour connaitre
et occuper les emplois de

D’ACTUALITE SUR L’EMPLOI

X dhvras " . . e smra = :
En plus de conférences, le Salon vous offre des consultations individuelles qui vous permettront de mieux

I’avenir sont a votre disposition
au Salon Carrieres et Profes-
sions. Développement des res-
sources humaines Canada, la
Société québécoise de dévelop-
pement de la main-d’oeuvre, le
ministere de [I’Education et
I'Ordre professionnel des con-
seillers et conseilleres en orien-
tation du Québec ont uni leurs
efforts pour vous présenter une
information variée sur le mar-
ché du travail au Mini-Théitre
Carrieres et Professions —
Agissons ensemble.

Ameénagé au coeur du Salon,
le Mini-Théatre offrira de fa-

......

- w g

5
{Hh
con coﬁ_tjﬁie plus de 30 confé-
rences sun des themes de

grande actualité: techniques ga-
gnantes de recherche d’emploi,
informations sur le marché du
travail. perspectives d'embau-
che pour les finissants du se-
condaire et du collégial, quels
sont les emplois d’avenir, com-
ment devenir entrepreneur,
pourquoi planifier sa carriere,
etc. Vous pourrez obtenir I'ho-
raire des conférences a I'entrée
du Salon.

Prendre sa carriere en main.
c'est indéniablement le meil-
leur investissement!



avez-vous que vous
pourriez emprunter jusqu’a
50000 $ pour démarrer votre
entreprise? Savez-vous que ces
préts garantis par le gouverne-
ment du Québec vous offrent
des conditions extrémement
avantageuses: congé d’intéréet la
premiere année sl vous ocuvrez
dans des secteurs autres que le

commerce de détail et la restau-
ration et remboursement du ca-
pital a compter de la 4e année.

Pour les jeunes diplomé(e)s,
vous aurez méme la possibilité
de rembourser vos dettes d’etu-
des a raison de 5 p. cent de la
masse salariale de votre nou-
velle entreprise au cours des
trois prochaines années. Voila
ce que vous apprendrez au
stand du ministére de I'Indus-
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50 000 $ POUR DEMARRER VOTRE ENTREPRISE

trie, du Commerce, de Ila
Science et de la Technologie.

Par ailleurs, les futurs entre-
preneurs pourront rencontrer
au Salon les principaux interve-
nants en matieére d’entrepre-
neurship.

L’Ordre des comptables
agréés du Québec animera une
Clinique de consultation sur les
plans d’affaires. La Fondation
de I'entrepreneurship offrira li-

vres, vidéos et cassettes a sa
Boutique de I’Entrepreneur.
Venez discuter financement
a la Société d’Investissement
Jeunesse. Pour peaufiner votre
projet d’entreprise, vous pour-
rez consulter des organismes
d’encadrement comme Inno-
Centre Québec, les SAJE. le
Centre Info-Entrepreneurs, les
H.E.C. ou encore le Groupe
Entreprendre qui s’adresse aux
travailleurs autonomes.

Dans le Mini-Théatre De-
mers, Beaulne, des experts vous
dévoileront les meilleures stra-
tégies de gestion et de marke-
ting.

En plus, une foule de possi-
bilités d’affaires sous forme de
franchises et de produits a dis-
tribuer vous seront proposées
au Salon. Une initiative parrai-
née par le Bureau Feédéral de
Eéveloppcment Régional (Queé-
ec). '

UN NOUVELLE VERITE SIMPOSE : «CE QUI COMPTE,
c’est ce qu'on connait et qui on connait». Et
orace a I'ensemble de ces connaissances, on
peut excellerdans le meilleur des mondes
de I'investissement international.

Les Fonds mutuels C.I. ont établi de
fructueuses connexions avec certains des
meilleurs experts financiers indépendants
au monde... Emilio Bassini, Bill Priest;
John Zechner, Shaun Chan, Robert Rawe...
des experts aux -antécédents exceptionnels

en matiere déconomie des Amériques, de
I'Asie et de I'Europe. _

De surcroit, nos connexions avec des |
conseillers financiers du Canada ont fait des
‘Fonds mutuels C.I. un chef de file au sein
d'une industrie pour laquelle le rendement
est le seul critere de succes,

Les bonnes connexions. A vous d’en tirer
profit. Adressez-vous sans tarder-a votre
conseiller financier ou téléphonez au 1-800-
268-1602. | *

W FONIDS:
‘:' l(\:/I}JTUELS

"LES BONNES CONNEXIONS




Hbholifiomn
de I"exoneraflion sur les
gains en capifal:

consulltez =
volre evaluateur agree.

Le 22 Février 1994, le ministre des
Finances du Canada mettait fFin a
I'exonération de 100,000 $

sur les gains en capital.

Il était suivi de peu du ministre
québécois des Finances.

Or, une mesure transitoire

permet aux propriétaires qui ont
accumulé des gains en capital

sur papier de pouvoir profiter de la
portion de leur exemption a vie non
encore utilisée a ce jour.

Pour ce Faire, vous devrez compléter
une annexe a votre déclaration de
revenus 1994 dans laquelle sera
précisée la valeur marchande de
votre bien immobilier en date du

22 Février 1994.

Saviez-vous que |'évaluateur
agréé est le seul professionnel
reconnu de |'évaluation

des biens immobiliers?

En annexant a votre déclaration un
rapport d'évaluation Fait par un
évaluateur agréé vous Faciliterez le
traitement de votre dossier en plus
de bénéficier des conseils d'un
expert sur les propriétés

sujettes a |'exonération.

Consultez I'Ordre des evaluateurs
agréés du Québec pour vérifier si
votre évaluateur Figure au tableau
des membres.

E.A.: une signature,
une garantie

EA

L'ORDRE DES
EVALUATEURS AGREES
DU QUEBEC

1-800-9—-VALEUR

Venez nous

rencontrer

au kiosque
O A

DU TEMPLE, DUFRESNE & ASSOCIES
2603, Beaubien Est, Montréal (Québec)

Michel Du Temple, E A.
Daniel Dufresne, E.A.

Telephone: (514) 722-9917

RIVE-SUD o iLE DE MONTREAL e LAVAL o BASSES LAURENTIDES

fp

] LES EVALUATIONS 85, St-Charles Ouest

EAD, 20
: ',r- Claude Dion® L::l';?l:uil1J4H 1C5

g évaluations immobilitres Téléphone: (514) 463-4760

Claude Dion, B.A.A.
Evaluateur agréé
A.A.C.l

360, Notre-Dame Ouest
Bureau 300

Montréal H2Y 1T9
Telephone: (514) 288-1202
Télécopieur: (514) 288-9306

Le Groupe . '
MELOCHE & ASSOCIES

Evaluateurs, Analystes et Consultants en immobilier

Sainte-Agathe
81, St-Vincent
326-6693

Sainte-Adele
983, Valiquette
229-6693

Saint-Jérome
723, L.abelle
569-6693

Ligne sans frais
-800-46 1-6693

Ligne directe de Montréal
856-7708

—
—

-
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YVON CARON & ASSOCIES
YVON CARON, E.A.

Président

EVALUATEURS-CONSEILS

140, RUE ST-EUSTACHE

SUITE 300, EDIFICE PLACE DU CHENE
ST-EUSTACHE (QUEBEC) J7R 2K9

Tél.: 473-6381

Denis Bessette & Associes

Evaluateurs agréés =
Conseillers en biens immobiliers

4375, Jeanne d’Arc
Montreal (Quebec)
H1X 2E2

1301, rue Bourgogne
Chambly (Québec)
J31 1Y1

Tél.: (514) 658-2240 Télécopieur: (514) 658-3832

Sovaliation @ Lawrerntides e
«Evaluateur en immobilier»

Réjean Buteau, b.a.a., E.A.
Evaluateur agréé

230, rue De Montigny / Local 6
St-Jérbme (Québec) J7Y 2G3
(514) 565-1550

52, rue St-Joseph
Ste-Thérése
(Québec) J7E 3L6
(514) 433-7612

126, rue Principale
Ste-Agathe-des-Monts
(Québec) JBC 1K1
(819) 326-9252

969, rue Ouimet
St-Jovite
(Québec) JOT 2HO
(B19) 425-8668

RAYMOND ¢ JOYAL
CADIEUX * PAQUETTE
& ASSOCIES L

EVALUATEURS AGREES

EVALUATEURS ET CONSEILLERS EN BIENS IMMOBILIERS

7744, RUE SHERBROOKE EST, BUREAU 300
MONTREAL, QUEBEC H1L 1A1
TEL (514) 493-4422 TELEC.: (514) 493-4386

E LE GROUPE

BEAULIEU, GOUTU & ASSOCIES
E XN EVALUATEURS
MICHEL VENNE AGREES

(514) 759-6464 FAX (514) 759-1998
323, BOULEVARD MANSEAU, JOLIETTE

SN2




