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L a  p ro d u c tio n  d e  v ia n d e  b o v in e  
à  l’E s t c o m m e  à  l’O u e s t
I l n 'y  a  p a s  s i lo n g te m p s , le  b o e u f é le v é  e x c lu s iv e m e n t p o u r la  v ia n d e  

s e  p ro d u is a it  à  l’O u e s t, d a n s  le s  P ra ir ie s . L e s  c h a în e s  d ’a lim e n ta tio n  

p o u r d ire  q u 'ils  v e n d a ie n t d u  b o e u f d e  p re m iè re  q u a lité , a ff irm a ie n t 
q u e  c e lu i-c i v e n a it d e  l'O u e s t.

P o u r le  c o n s o m m a te u r, c e t a lim e n t d e  c h o ix  e t ré v é la te u r d e  la  

q u a lité  d e  l’a lim e n ta tio n , s in o n  d ’u n  s ta tu t s o c ia l, s e  p ro d u is a it  d a n s  

u n  F a r -W e s t c a n a d ie n  o ù  d e s  c o w -b o y s  g é ra ie n t d 'im m e n s e s  
tro u p e a u x  à  u n  c o û t d e  p ro d u c tio n  d é r is o ire . A v e c  le s  c é ré a le s , 

c ’é ta it la  g ra n d e  r ic h e s s e  d e s  P ra ir ie s  e t le s  p ro d u c te u rs  d e  l'O u e s t 

c o n s id é ra ie n t  le s  m a rc h é s  d e  l'E s t c o m m e  le u r  c h a s s e  g a rd é e . O n  
a p p re n a it c e la  d a n s  n o s  c o u rs  d 'h is to ire  d u  C a n a d a , c e tte  h is to ire  
s ’a rrê ta it b ie n  a v a n t la  d é c o u v e r te  d u  p é tro le .

L 'O u e s t, p r in c ip a le m e n t l’A lb e r ta , re s te  e n c o re  u n e  g ra n d e  ré g io n  

p ro d u c tr ic e  d e  v ia n d e  b o v in e , m a is  le  Q u é b e c  e t l’O n ta r io  tra v a ille n t 
à  s e  ta ille r  u n e  p a r t p lu s  im p o rta n te  d u  m a rc h é . L e  Q u é b e c  a v e c  

8 ,7 %  d e s  a b a tta g e s  d o n t 2 ,7  p o u r le s  b o u v illo n s , s o it p rè s  d e  7 2  0 0 0  
tê te s , e s t e n c o re  lo in  d e  l'a u to s u ff is a n c e , m a is  o n  a s s is te  p ré s e n te ­

m e n t à  l’in s ta lla t io n  d ’u n e  in fra s tru c tu re  d e  p ro d u c tio n  d y n a m iq u e .

L e  s e c te u r v a c h e -v e a u  c o n tin u e  s o n  a d a p ta tio n . L ’o r ig in e  h is to r iq u e  
d u  s e c te u r , d e s  p ro d u c te u rs  la it ie rs  p rè s  d e  le u r  re tra ite  q u i o n t 

c o n v e r t i le u r e n tre p r is e , a  p o s é  d e s  p ro b lè m e s  a u  n iv e a u  d u  
d y n a m is m e . L e  v a c h e -v e a u  é ta it u n e  p ro d u c tio n  d ’a tte n te  o ù  le  v e a u  

p ro d u it n e  ré p o n d a it p a s  a u x  b e s o in s  d u  m a rc h é . L e s  p ro d u c te u rs  
n e  fa is a ie n t p a s  o u  p e u  d ’in v e s tis s e m e n t. O r , d a n s  le  m o n d e  

fo r te m e n t c o m p é tit if  o ù  n o u s  v iv o n s , le  v e a u  d o it ê tre  d e  q u a lité  
s u p é rie u re  p o u r e n s u ite  ê tre  p r is  e n  c h a rg e  p a r le s  p a rc s  d ’e n g ra is ­

s e m e n t e t le u r p e rm e ttre  d 'e n  fa ire  u n  é le v a g e  re n ta b le .

O n  n e  p o u rra  é ta b lir  u n e  s tru c tu re  d e  p ro d u c tio n  c o m p é tit iv e  

s a n s  q u e  to u s  le s  m a illo n s  d e  la  c h a în e  a c c e p te n t d e  m e ttre  to u s  

le s  e ffo r ts  s u r l 'e ff ic a c ité  e t la  q u a lité . L e s  p ro d u c te u rs  o n t p a rc o u ru  
u n  b o u t d e  c h e m in , ils  a c q u iè re n t p ré s e n te m e n t l’e x p e r t is e  q u i le u r  

p e rm e ttra  d e  p o u rs u iv re  le  d é v e lo p p e m e n t d e  la  p ro d u c tio n  
q u é b é c o is e .

D e  p lu s  e n  p lu s , le s  p ro d u c te u rs  s p é c ia lis é s  d a n s  la  p ro d u c tio n  
d e  v ia n d e  b o v in e  s a v e n t o u  l’a p p re n n e n t q u e  la  ré u s s ite  e x ig e  d 'e u x  

u n  h a u t d e g ré  d e  c o m p é te n c e . Il e s t fa u x  d e  d ire  q u 'o n  p e u t ré u s s ir  

e n  s 'e n  o c c u p a n t à  te m p s  p a r t ie l e t e n  a lla n t v o ir le s  a n im a u x  q u ’u n e  
fo is  d e  te m p s  à  a u tre . L e s  m y th e s  o n t la  v ie  d u re , m a is  c e u x  q u i 

s e  s o n t la n c é s  d a n s  la  p ro d u c tio n  a v e c  d e s  id é e s  d e  fa c ilité  o n t 
é té  d é ç u s .

C ’e s t d a n s  c e t e s p r it q u e  n o u s  v o u s  p ro p o s o n s  le s  te x te s  q u i s u iv e n t. 
D e s  te x te s  q u i m e tte n t s u r to u t l 'a c c e n t s u r la  c o m m e rc ia lis a tio n  e t 
s u r l 'im p o rta n c e  d e  p rê te r  a tte n tio n  a u x  d é ta ils  p o u r a s s u re r  

l ’e ff ic a c ité  d e  la  p ro d u c tio n . O n  e n  re v ie n t to u jo u rs  à  c e  fa m e u x  

c o n c e p t d 'e ff ic a c ité . N o u s  s o m m e s  d a n s  u n  m o n d e  o ù  la  c o m p é ti­

t io n  fa it fo i d e  to u t e t to u s  le s  a v a n ta g e s  c o m p a ra tifs  d 'u n  p ro d u c te u r  
o u  d ’u n  g ro u p e  d e  p ro d u c te u rs  c o m p te  q u a n d  v ie n t le  te m p s  d e  
d é te rm in e r q u i a p p ro v is io n n e ra  u n  m a rc h é . L a  f ix a t io n  d u  p r ix  e s t 

u n  p h é n o m è n e  n o rd -a m é r ic a in  e t c e  s o n t p r in c ip a le m e n t le s  c y c le s  
d e  p ro d u c tio n  q u i l’in f lu e n c e n t.

L e  s u c c è s  a u  Q u é b e c  d e  la  p ro d u c tio n  d e  v ia n d e  b o v in e  v ie n d ra  
d o n c  d e  l'e ff ic a c ité  d e  p ro d u c tio n  q u i p e rm e ttra  d e  t ire r le  m a x im u m  

d e  n o s  a v a n ta g e s  c o m p a ra tifs . C e la , d a n s  la  p e rs p e c tiv e  d e  to u t le  
s e c te u r c a r  il n e  fa u t p a s  o u b lie r le  v e a u  e t la  v a c h e  d e  ré fo rm e  q u i 
m é rite n t a u s s i v a lo r is a tio n .

Renald Bourgeois, agronome

Z7MM/V/0

F E R M E  A V IC O L E  S T -F R A N Ç O IS  E N R G .
R.R. No 1, Plaisance, P.Q.

R o g e r , G ille s  &  J e a n -C la u d e  B la is , p ro p s . - T e l.: (8 1 9 ) 4 2 7 -6 2 3 6

Producteurs de troupeaux Charolais pur sang et commercial 
Vendons semence du taureau FL Louis Lecharolles

F L  L O U IS  L E C H A R O L L E S  4 L  F M C 3 6 6 8

Né le 5 février 1979, Grand Champion Expo Montréal 1980 et 1981
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la mise en marché du boeuf d’engraissement
par Orance P. Mainville. agr. *

Secteur bouvillons d'abattage
Pour le nouveau secteur de 

I engraissement bovin au Quebec, il 
était primordial de se tailler une place 

sur le marche québécois de viande de 

bouvillons engraisses Ce marche était 
comble presque a 100% par du boeuf 
provenant des provinces de l'Ouest 

canadien. Un reseau bien organise de 
transport et de distribution des carcasses 

provenant des abattoirs de l'Ouest 
canadien était et est encore en place. 
C 'est la période ou il n’était question 

que du "boeuf de l'Ouest"! C 'est aussi 
la période ou l'ancienne maison des 

magasins Dominion lance son fameux 
slogan "C 'est surtout à cause des 

viandes '! D ailleurs cette dernière a joue 
un rôle de leadership en imposant des 

normes de "qualité" très rigoureuses 
allant au-delà de la classification 

conventionnelle des carcasses. Les 
grandes chaînes de distribution alimen­

taire du Quebec sont reconnues partout 
au Canada comme étant très exigeantes 
sur la qualité de la viande qu elles 

distribuent. Les producteurs et les 

abattoirs de l'Ouest canadien prirent 
les moyens pour répondre à ces 
exigences.

Afin de s'intégrer dans le marche 

québécois, l'engraisseur québécois ne 
pouvait pas compter sur une augmenta­

tion importante de la demande. Alors 
pour eux il s'agissait de s'accaparer 

d une partie du marché détenu par 
l'Ouest canadien. Ceci fut réalisé par la 
m ise en place d'un programme de 

développement du secteur des abat­
toirs par le m inistère de l'Agriculture, 
des Pêcheries et de l'Alimentation du 
Québec et par la production de bovins 
de qualité exceptionnelle par les 

engraisseurs québécois. C 'est ainsi que 
les engraisseurs de bovins du Québec 

achètent de l'Ouest canadien les

Quelle attention 

donner aux veaux?
Les veaux de l'année qui doivent 

passer leur prem ier hiver doivent être 

en bonne santé pour continuer de croitre 
tout au long de l'hiver. Il est essentiel 
de réussir le sevrage. Celui-ci doit se 
faire suffisamment tôt pour que le veau 
n'ait pas à subir le stress quand vient 

le temps froid. De plus, la vache amé­
liore sa condition.

Au sevrage, éviter les autres stress. 
L'ecornage, la castration et la vaccina­

tion doit se faire trois semaines avant.
Si possible, servir aux vaches du foin 

et des grains avant le sevrage afin que 
les veaux s'habituent à en manger. 

Ensuite, placer les veaux dans un vaste 
enclos avec les vaches afin qu'ils 
s habituent à l'endroit. Ensuite, on enlève 
les mères. Il est très important que les 
veaux trouvent à boire rapidement. Pour 
ce faire, on peut au debut laisser 

déborder les abreuvoirs pour attirer les 
veaux pour le bruit de l'eau qui 
déborde et l'odeur qui s'en dégagera. 

Mettre le foin tant par terre que dans 
les mangeoires les premiers jours, un 
foin de bonne qualité. Mettre du grain a 
proximité. Fournir une litière confortable. 
Les dix premiers jours, surveiller de 

plus près l'état de santé de veaux et 

soigner les malades immédiatement. 
Prendre la température des veaux qui 

semblent malades. Ayez un endroit 

spécial pour les traitements.
Ces quelques conseils ne sont pas 

dispendieux à mettre en pratique et 

rapporteront dès leur m ise en applica­

tion par les problèmes et complications 
qu'ils permettront d'éviter.

meilleurs veaux d embouche de type 
"F1 boucherie pour repondre a cette 
demande La qualité des bovins prove­

nant des parcs d'engraissement du 
Quebec est de plus en plus reconnue 
par les abattoirs et les réseaux de 
distribution du Québec. Toutefois'des 

problèmes de régularité des approvi­
sionnements existent a cause du système 
de production cyclique utilise par les 
engraisseurs (achat de veaux d embou­

che l'automne, vente de bouvillons 
engraisses en juillet, août et septembre). 
Cette situation est accentuée par le fait 

que les engraisseurs de bovins doivent 
ecouler leurs bouvillons au Quebec 
seulement pour profiter du regime 
d assurance-stabilisation des revenus 

agricoles dans ce secteur D'un n.veau

de production presque nulle il \ a une 

douzaine d’annees, les engraisseurs de 
bovins du Quebec produiront en 1988 
environ 8% de la consommation 
québécoise

Secteur vache-veau
Pour répondre aux besoins du marche 

québécois et pour des questions de 

production, les engraisseurs de bovins 
du Quebec ont modifie leurs exigences 

concernant la qualité des veaux d em 
bouche Puisqu'il faut un certain nombre 

d'annees aux producteurs de vache-veau 
pour modifier en profondeur le type de 

production, des problèmes de com ­
mercialisation apparaissent pour 
certaines categories de veaux produits 

(veau de race traditionnelle ayant un

H -‘1

poids inferieur a 478 livres) Des efforts 
importants ont ete realises dans la 

commercialisation proprement dite îles 
sujets par la m ise en place de pro 
grammes de pre conditionnement ou de 

conditionnement des sujets, et par 
I organisation du reseau de vente des 

encans specialises il apparaît tout de 
même de grandes variations dans les 
prix obtenus pour les veaux vendus 

aux encans specialises dttiihuahlos 
surtout a la qualité des sigets offerts 

Des progrès sont realises par les 

producteurs vache veau pour produire 
des sigets répondant aux exigences de 
leur marche

* L 'ilutPur ost iigronomt* ot tuu'rr u<u' toinu* 

il vngtiiissoment de bousillons i / tumos J.tnoi 
.) t iirntuim

POUR TRAITER 
EFFICACEMENT 

VOTRE TROUPEAU
I Mil;: ' H*%<:*>*

CONTRE LES VERS
ESSAYEZ ÇA!

Vermibec IX
C’est un verm ifuge pour 
les bovins et les porcs
qui contient 0,8% de 
levamisole. Facile à 
adm inistrer, de bon 
goût, Vermibec EX 
se mélange à la 
ration régulière.

Vermibec IX traite 
efficacement les 9 
sortes de vers que 
I on retrouve habi­
tuellement chez les 
bovins et les 5 sortes 
chez les porcs.

- . „ ,

(Jn animal traité au 
Verm ibec IX est un animal 

qui se développe plus vite, 
qui produit m ieux et qui 

rapporte gros.

Vendu en sac de 25 kg, 
Verm ibec IX 

est offert à un 
prix très compétitif.

Parlez-en à 
votre représentant 

Nutribec.

HJNutribec

SSËmmI
m
-

25 AOÛT 1983, LA TER RE DE CHEZ NOUS - PAGE B3



Les abattages de boeuf au Canada en 1982
par Jean-Pierre Potvln*

A gricu ltu re  C anada pub lia it récem ­
m en t la  R evue annue lle  du m arché des 
bes tiaux 1982 . Les aba ttages de  g ros  
bov ins au  C anada on t augm enté  de  
3 ,3%  en 1982 passan t de  3 274 687  
tê tes en 1981 à  3 382 215 tê tes en 1982 . 
La répa rtition  des aba ttages  de  bov ins 
au  C anada es t illus trée  dans le  tab leau I .

L 'A lbe rta dem eure enco re  en 1982 la  
p rinc ipa le  p rov ince  p roduc trice  de  boeu f

de bouche rie ; en  e ffe t, 43 ,3%  des aba t­
tages canad iens de  bouv illons on t é té  
e ffec tués  dans ce tte  p rov ince . D e p lus 
en  p lus , les aba ttages de  bouv illons  
de  l'O nta rio  p rennen t de  l'im po rtance  
au C anada . E n 1982 , les aba ttag es de  
bouv illons en  O n ta rio  rep résen ta ien t 
33 ,9 %  des aba ttages canad iens .

À  cause  de  l'im portance de  son  chep ­
te l la itie r, le  Q uébec se  c lasse  bon p re ­
m ie r pou r les aba ttage s de  vaches e t de

T A B LE A U I
CANADA 1982

ABATTAGES DE BOEUF PAR PROVINCE 

—  N O M B R E D E T È TE S —

C .B .- A LB . S A SK . M A N . O N T . O U Ë . M A R .
B ouv illons 66 055 1 147 4*80 162 863 262 819 896 255 71 988 39 202
V aches 18 447 183 449 81 413 66 681 111 025 203 694 16 914
T nuroaux 3 776 7 097 6 542 2 367 12 394 19 731 1 019
T o ta l 88 282 1 338 026 250 818 331 867 1 019 674 295 413 58 135
%  du  C anada 2 .6 39 ,6 7 ,4 9 .8 30 ,1 8 .7 1 .8

SOURCE: Rbv u o  du marché des bestiau» 1982 
Agriculture Canada

T A B LE A U II

ABATTAGES DU QUÉBEC

1981 1982 %
— NOMBRE DE TÊTES — 83 82

B ouv illons 70 422 71 988 + 2,2
V aches 172 721 203 694 -F 17 ,9
T au reaux 18 042 19 731 -F 9,4

T o ta l 261 185 295 413 -F 13 ,1
SOURCE Revue du marché des bestiaux 1982 

Agriculture Canada

Le boeuf haché, un produit à tout faire
A

par Jean-Pierre Potvin

A vez-vous dé jà  songé  à  la  g rande  
va rié té  de  repas qu 'il es t poss ib le  
de  p répa re r avec du boeu f haché?  
C itons les pâ tés ch ino is , les 
spaghe ttis , les lasagnes, les pa ins  
de  v iande , les bou le ttes de  v iande , 
e tc. F on t auss i pa rtie  des hachés de  
boeu f, ce rta ines cha rcu te ries e t 
pâ tés , les ho t-dogs e t ce rta ins  
sauc issons . Lo rsqu 'on pa rle  de  
boeu f haché , il ne  fau t pas oub lie r 
l'im po rtan t segm en t de  la  res taura tion  
rap ide , te ls  les M acD ona ld , B u rge r 
K ing , W endy 's , A  & W , H arvey 's , e tc .

T an t du cô té  des ven tes au dé ta il 
que  des ven tes au sec teu r ins titu ­
tionne l ou  des u tilisa tions  indus trie lles , 
la  réputa tion  du boeu f haché  n 'es t 
p lus à  fa ire .

La p ropo rtion  des ven tes de  boeu f 
haché pa r rappo rt au to ta l des ven tes  
de  boeu f vendu pa r les supe rm archés  
é ta it, il y a  que lques  années, de  
35 à  36% . D epu is  que lques  m o is , 
ce tte  p ropo rtion a tte in t en tre  39 e t 
40% .

S i nous es tim ons que  les con ­
som m ateu rs m oyens au Q uébec  
u tilisen t 89 liv res de  boeu f pa r année , 
il se ra it log ique d 'éva lue r les beso ins 
de  boeu f haché  à  40%  de 89 liv res , 
so it 35 ,6  liv res pa r pe rsonne . Les 6 ,5  
m illions  d 'hab itan ts du  Q uébec 
consom m en t donc annue llem en t 231 
m illions  de  liv res  de boeu f haché  
sous une  fo rm e ou une  au tre .

E n 1982 , 75 ,2%  des aba ttages de  
g ros  bov ins au Q uébec on t é té  
u tilisés pou r la  fab rica tion  de  boeu f 
haché . Le  Q uébec es t renom m é en  
A m érique  du N ord pou r la  qua lité  
de  son boeu f désossé . L 'année  
de rn iè re , 53%  des expo rta tions 
canad iennes de  boeu f désossé ve rs  
les É ta ts -U n is  on t é té  expéd iées pa r 
des aba tto irs du Q uébec.

L 'im portance  de  ce tte  p ropo rtion 
donne le  ton  aux encans hebdom a­
da ires  de  chaque rég ion . Les ache ­
teu rs d 'an im aux son t lim ités pa r lesv ;

prix qu i on t cou rs  du ran t la  m êm e 
sem a ine  aux É ta ts -U n is . S e lon que  la  
dem ande pou r le  boeu f désossé  es t 
bonne  aux É ta ts -U n is , les p rix  son t 
ega lem en t bons lo rs  de  la  ven te  des 
vaches dans les encans du  Q uébec.

C e m arche d 'expo rta tion nécess ite  
un  app rov is ionnem en t régu lie r à  
chaque  sem a ine . Il rés is te  m a l à  
tou te  in te rrup tion de l'app rov is ionne ­
m en t qu i peu t ê tre  occas ionnée  pa r 
des tem pê tes  de ne ige , pa r des  
con flits  synd icaux dans un ou p lu ­
s ieu rs  aba tto irs  ou pa r l'im pos ition  
de  quo tas  à  l’im porta tion  pa r les 
É ta ts -U n is .

Le  m arché  du boeu f désossé fra is  
à  l'expo rta tion  cons titue  une  oppor­
tun ité  que  les p roduc teu rs  e t l'indus­
trie  de  la  v iande du  Q uébec devra ien t 
déve loppe r. Les 53  m illions  de liv res  
de  boeu f désossé , expo rtées  l'année  
de rn iè re , équ iva len t au p rodu it ne t 
du  désossage  d 'env iron 150 000  tè tes  
de  bé ta il. C e tte  quan tité  rep résen te  
les 2 3 des vaches e t des tau reaux 
aba ttu s  au Q uébec en 1982 .

Le  vo lum e des expo rta tions de  
boeu f désossé  es t éga lem ent 
in fluencé  pa r les m od ifica tions  des 
quo tas  de  p roduc tion  de  la it au  
C anada . A u débu t de  l'année 1983 , 
les quo tas la itie rs  on t é té  resserrés  
au C anada avec le  résu lta t que  
p lus ieu rs  p roduc teu rs on t en trepris  de  
fa ire  une  sé lec tion dans leu rs  
troupeaux a fin  d 'é lim ine r les vaches 
les m o ins  p roduc trices . C e fa it a  
p rovoqué une  augm en ta tion  de  
17 ,1  %  des aba ttages  de  vaches 
dans les p rov inces de l'es t du  C anada 
pou r les p rem ie rs s ix m o is  de  
l’année  1983 . G râce  à ce tte  p lus 
g rande  d ispon ib ilité  des vaches à 
désosser, les expo rta tions cana ­
d iennes de  boeu f désossé  aux É ta ts - 
U n is on t augm en té  de 11%  pou r la  
m êm e pé riode . A u 2 ju ille t 1983 , 38  
m illions de  liv res de  boeu f désossé  
ava ien t é té  expo rtées aux É ta ts -U n is  
com para tivem en t à  34 m illions de  
liv res en 1982 .

T A B LE A U III
CANADA 1982

IMPORTATIONS DE VIANDE DE BOEUF (EN 000 LIVRES) 

PROVENANCE
BOEUF E.-U. AUST. N.-ZELANDE AUTRES TOTAL
B oeu f au tres 13 — — — 13
C arcasses (non désossées) 717 — — — 717
M orceaux (non désossés) 1 342 387 58 — 1 787
D ésossé 13 596 42 610 48 864 7 342 1 12 502
M ariné e t sa lé 2 — — — 2
C u it 66 653 42 6 1 755
B oeu f en  conse rve — 3 891 — 7 653 11 544
P aru res 60 2 221 2 747 80 5 108

T o ta l boeu f 15 796 49 763 51 711 *16 158 133 428
('): Ce chillre ne balance pas à cause de peliles quantités non inscrites 
SOURCE Revue du marché des bestiaux 1982 

Agriculture Canada

T A B LE A U IV
CANADA 1982

EXPORTATIONS VIANDE DE BOEUF (EN 000 LB)

BOEUF É.-U. JAPON AUTRES TOTAL
B oeu f au tres 1 116 165 5 005 6 286
C arcasses (non désossées) 29 095 • --- 173 29 269
M orceaux (non désossés) 475 — 345 821
D ésossé 65 040 5 739 3 371 . 74 150
M ariné  e t sa lé 23 2 4 626 4 650
C u it — — — —

B oeu f en  conse rve — — 5 5
P aru res 30 356 12 84 30 452

T ota l boeu f 126 105 5 918 13 610 145 632

SOURCE Revue du marché des bestiaux 1982 
Agriculture Canada

tau reaux  au C anada avec respectivem en t 
29 ,8%  e t 37 ,3%  des aba ttage s canad iens  
de  ces deux p rodu its .

P a r rappo rt à 1981 , les aba ttages de  
g ros bov ins au Q uébec on t augm en té  
de 13 ,1  %  en 1982 , se  ch iffran t à  295 413  
tè tes com para tivem en t à  261 185 tê tes  
pou r T année 1981 . L 'augm en ta tion  des 
aba ttages  au  Q uébec es t p lus im por­
tan te  dans le  sec teu r de  la  vache . Le  
tab leau 1 1 ind ique la s itua tion  du  Q ué­
bec pou r chacune  des ca tego ries de  bo ­
v ins .

E n 1982 , le  C anada a é té  un im por­
tan t im porta teur de  v iande de  boeu f de  
l'O céan ie  e t en  m êm e  tem ps un im por­
tan t fou rn isseu r de  boeu f aux É ta ts - 
U n is . Les tab leaux III e t IV  dém on tren t 
l'im po rtance  de l'ac tiv ité  canad ienne  su r 
le  m arché  in te rna tiona l de  la  v iande  de  
boeu f.

Les consom m ateu rs  canad iens on t lé ­
gè rem en t m o ins  ache té  de  v iande de

boeu f du ran t l'année . La consom m ation  
de  v iande  de  boeu f pa r pe rsonne  au  
C anada  es t passée  de  90 ,3  liv res en 1981 
â 89 ,1 liv res en 1982 . Le  tab leau  V  
ind ique la  p ropo rtion de la  consom m a­
tion  de  la  v iande de boeu f en re la tion  
avec les  au tres v iandes. .

T A B LE A U V
CANADA

CONSOMMATION DE VIANDE 
PER CAPITA

1981

(!b )

1982
(lb )

B oeu f 90 ,3 89 .1
V eau 3 .5 3 .7
P orc 66 .8 61 .5
A gneau 1 ,6 1 .6
A ba ts 3 ,1 2 ,8
SOURCE: Statistique Canada

* L'auteur est conseiller en marketing au 
ministère de l'Agriculture, des Pêcheries et de 
l'Alimentation

LES CAISSES D'ÉTABLISSEMENT

TOUT UN RÉSEAU DE COOPÉRATIVES FINAN­
CIÈRES AU SERVICE DU MONDE AGRO-ALI­
MENTAIRE QUÉBÉCOIS.

—  F IN AN C E M E N T H Y P O TH É C A IR E
—  P R Ê T T A N D E M

—  P R Ê T A M É LIO R A TIO N D E S  

F E R M E S D U Q U É B E C

—  N A N T IS S E M E N T A G R IC O LE

—  C R É D IT À  LA  P R O D U C T IO N  

A G R IC O LE

—  C R É D IT F O R E S T IE R

—  É P A R G N E M É T H O D IQ U E

—  D É P Ô T S  G A R A N TIS

—  R E É R

—  R E É L

—  C O U R T A G E IM M O B ILIE R

A LLE G H AN Y S (418) 856-3263
B A S -S T -LAU R E N T: (418 ) 724-4360
C H AU D IÈR E : (418 ) 228-5571
E S T R IE : (819 ) 566 -1144
LA N AU D IÈR E : (514 ) 759 -3131
M A U R IC IE : (819 ) 379 -9555
N IC O LE T: (819 ) 293 -4465
Q U E BE C (418 ) 651 -7155
R IV E -SU D : (514 ) 671 -5937

S AG U EN AY -LAC  S T -JE A N : (418 ) 549-7501 

Y A M A S KA : (514 ) 774 -4783

; i

P A G E B 4 - LA  T E R R E D E C H E Z N O U S . 25 A O Û T 1983



Les priorités de la Fédération des producteurs de bovins
par Jean-Marc Bélanger, agr.

A la même période l'an dernier, la 
Federation des producteurs de bovins du 
Quebec entreprenait la phase finale 
de la vaste consultation referendaire 
auprès des producteurs de bovins en 
vue d'obtenir le point de vue de ces 
producteurs sur l'opportunité de mettre 
en place un plan conjoint pour ce secteur 
de production.

Les résultats de cette consultation 
furent sans equivoque puisque sur les 
quelque 18 653 producteurs qui se sont 
prévalus de leur droit de vote. 77,6% 
d entre eux ont voté en faveur de se 
doter de ce mécanisme de mise en 
marche. C'est ainsi que le 29 décembre 
1982, la Fédération des producteurs de 
bovins du Quebec se voyait confier la 
responsabilité d'administrer le plan 
conjoint des producteurs de bovins du 
Québec.

Que s'est-il passe depuis cette date 
et quelles sont les principales actions 
en cours à la Fédération?

Durant les premiers six mois de 
l'année, les administrateurs de la 
Fédération ont dû prendre les 
dispositions pour mettre en place 
les principaux mécanismes permettant 
de démarrer l'administration du 
plan conjoint.

Financement de la 
Fédération

Le premier geste important a été 
l'adoption d’un règlement de perception 
de la contribution des producteurs au 
plan conjoint et par la suite d’entre­
prendre une importante opération 
"signature de conventions" auprès des 
abattoirs et des encans impliqués dans 
la mise en marché des bovins. Le 
succès de cette opération fut satis­
faisant puisqu’une forte proportion de 
ces organismes ont accepté de signer 
des conventions ou de percevoir les 
contributions à la source. Pour les 
organismes moins enclins à coopérer, 
il a fallu demander à la Régie des 
marchés agricoles du Québec l'émission 
d'une ordonnance les obligeant à 
percevoir cette contribution. En fait, 
les producteurs de bovins contribuent 
de façon très générale au financement 
de leur plan conjoint depuis avril 
dernier.

Les comités de mise eh 
marché

Un autre aspect relatif au plan 
conjoint consistait à la mise sur pied 
des comités de mise en marché et à 
l’identification des priorités pour chacun 
des secteurs de production. La 
Fédération a profité de la tenue des 
assemblées générales des syndicats 
régionaux d'une part pour désigner le 
représentant régional sur chacun des 
comités et d'autre part pour préciser 
les problèmes prioritaires de chaque 
région. La finale de cette consultation 
fut la tenue de l’assemblée générale 
annuelle de la Fédération le 23 mars 
dernier où il fut possible de connaître 
les orientations à privilégier pour la 
présente année.

Depuis cette date, chacun des comités 
de mise en marché a tenu au moins 
deux réunions au cours desquelles 
furent concrétisées les orientations, 
les priorités et les échéanciers de travail.

Pour le comité de mise en marché 
des producteurs laitiers, la principale 
préoccupation est de mieux connaître 
les divers réseaux de commercialisation 
des vaches de réforme et des veaux 
laitiers et l’influence de ces réseaux 
sur les prix qu’obtiennent les producteurs 
pour leur produit.

Les membres du comité de mise en 
marche des producteurs de bouvillons 
d'abattage se sont surtout attardes 
a etudier les modalites de la mise en 
place d'une agence de vente ou d'un 
service de commercialisation pour les 
bouvillons d'abattage Ce dossier fera 
l'objet de discussions ultérieures au 
cours des prochains mois et possible­
ment que des propositions spécifiques 
pourront se concrétiser au debut de la 
prochaine annee

Quant aux membres du comité de 
mise en marche des producteurs de 
veaux d'embouche, la réflexion est prin­
cipalement orientée vers l’amélioration 
de la mise en marche des veaux 
d'embouche Bien que le comité ne 
prenne pas à sa charge la coordination 
des encans spécialisés de cet automne, 
les discussions et les échanges de points 
de vue se poursuivent avec les repré­
sentants du comité de coordination 
du circuit des ventes de veaux et 
bouvillons d'embouche du Québec dans 
le but de permettre au comité de prendre 
en charge dès l'an prochain tout le 
dossier de la mise en marché des veaux 
d'embouche selon la présente formule 
ou dans le cadre d'une nouvelle formule.

Pour sa part, le comité de mise en 
marché des producteurs de veaux lourds, 
à la suite d’intenses discussions, a 
décidé de passer à l'action pour amé­
liorer les difficiles conditions de mise 
en marché du veau lourd en entrepre­
nant un projet pilote qui vise essentiel­
lement à procéder à un regroupement 
des veaux offerts en vente selon leur 
poids, leur conformation et leur qualité. 
L'objectif poursuivi est d’offrir aux ache­
teurs des lots plus uniformes et d'espérer 
que les prix payés tiennent réellement 
compte de la qualité du produit. Les 
résultats préliminaires indiquent une 
reception positive de la part des ache­
teurs pour une période plus courte de 
vente. Pour l'instant, la formule est 
tentée à l’Encan de St-Hyacinthe, mais 
il est prévu qu elle puisse être essayée 
a d’autres encans. Le projet devrait 
s'echelonner sur une période de 10 à 12 
semaines, période jugée suffisante pour 
obtenir des résultats concluants qui 
pourraient déboucher sur une nouvelle 
approche de mise en marché.

L'assurance-stabilisation
Récemment, la Federation a dû inter 

venir energiquement pour contrer des 
changements d'attitude de la Regie des 
assurances agricoles du Quebec dans 
le règlement final de la compensation 
pour le regime de stabilisation vache- 
veau pour l'année 1982-83. Cette 
intervention a ravive les discussions 
entourant les méthodes utilisées dans 
le calcul du coût de production pour 
les trois regimes impliquant la Federation 
et sur les techniques employees par la 
Regie pour l’établissement du niveau de 
compensation. La Fédération se doit de 
demeurer alerte sur ces points et les 
négociations qui auront lieu au cours 
des prochaines semaines seront 
déterminantes pour s'assurer que les 
regimes de stabilisation sont administrés 
non pas seulement selon la lettre du 
texte legal mais selon l'esprit dans 
lequel ils ont été mis sur pied, i e pour 
garantir un revenu stabilise qui tienne 
compte de la réalité.

Du côté national, la Federation a été 
fort active dans les pourparlers entourant 
la possibilité et l'opportunité de l'instaura­
tion de régimes de stabilisation au niveau 
canadien. Cette probabilité a connu son 
point culminant à l'occasion de la 
conférence fédérale provinciale des 
ministres de l'agriculture qui s'est tenue 
au mois de juillet à l'ile-du-Prince- 
Édouard et nu cours de laquelle aucune 
entente n'a pu être conclue bien que 
quatre provinces (Ontario. Manitoba. 
Saskatchewan et Alberta) se soient con 
certées pour recommander au ministre 
canadien de l'Agriculture l'établissement 
de régimes nationaux de stabilisation 
dans les viandes rouges (boeul, porcs, 
agneaux).

La position de la Fédération sur ce 
sujet est claire, mais se dissocie de la 
position ce ' < Canadian Cattlemen 
Associatior oui à un regime national de 
stabilisation du revenu à condition de 
conserver la possibilité qu'un régime 
provincial du revenu puisse intervenir 
pour corriger les écarts de coûts et 
de revenus découlant de conditions 
particulières de production.

La Fédération dos producteurs de 
bovins du Québec en est à sa première

année comme administrateur du plan 
conjoint Les étapes legales et admi­
nistratives a franchir requièrent 
beaucoup d'energie et de temps Les 
administrateurs sont conscients de cette 
réalité et mettent tout en oeuvre pour 
obtenir des résultats concrets le plus 
rapidement possible.

' i auteur est secretaire Ce .1 r Odoration 
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Médecine préventive et santé des '
par Dr André Cécyre, M. V. *

De tout temps, les éleveurs d'ani­
maux ont été hantés par l'idée d'une 
épidémie décimant leur troupeau en 
quelques jours. Le naisseur ou 
l'engraisseur de bovins de boucherie 
n'en vit pas moins les mêmes émotions 
en 1983 et n'allons pas croire que ces 
malheurs dignes des meilleurs films 
westerns n'en ont pas découragé plus 
d un à persévérer dans la production de 
viande bovine. Toutefois, il existe 
aujourd'hui beaucoup d'information 
pertinente, ainsi que des programmes 
de prophylaxie (prevention) de nature à 
aider les producteurs à mettre les 
chances de leur côté. Grâce à 
I assurance-santé animale contributoire, 
on connaît maintenant un meilleur 
réseau de cliniques vétérinaires a 
travers la province, ou des personnes 
ressources sont prêtes à intervenir en 
cas de maladie et même à vous aider 
à dresser vos programmes de médecine 
préventive.

Lorsqu'on parle du boeuf, la notion 
d'individu fait place a la notion de trou­
peau: ceci est encore plus vrai chez les 
engraisseurs. Les performances indi­
viduelles disparaissent: ce qui compte, 
c'est le pourcentage de mortalité, le 
nombre de sujets malades, le gain 
moyen par jour, le nombre de veaux 
sevrés par vache, etc. De plus, étant 
donné que ces sujets ne sont généra­
lement plus attachés, mais en groupe, il 
devient plus difficile de delecter hâtive­
ment la vache ou le bouvillon malade 
Pour parer à ces difficultés, la médecine 
préventive présente alors de nombreux 
avantages.

Problèmes en production 
vache-veau

Perçus d'un point de vue strictement 
vétérinaire, les problèmes de l'industrie 
vache-veau au Quebec apparaissent de 
trois ordres: d’abord, l'aspect génétique: 
il reste encore beaucoup de travail a 
accomplir en ce qui concerne la taille 
des géniteurs et le temps des vêlages 
si on veut récupérer une meilleure 
part du marché d'engraissement pour 
nos veaux québécois. Deuxièmement, 
en ce qui concerne la reproduction, 
la fertilité des taureaux est rarement 
vérifiée, les diagnostics de gestation, 
pas assez répandus et les avortements, 
trop nombreux, dû en partie nu manque 
de programmes de vaccination adéquats 
Enfin, le nombre de veaux sevrés par 
vache est faible, étant donné que plu­
sieurs de ceux-ci meurent en bas âge, 
principalement de diarrhée.

Problèmes en 
engraissement

Chez les bovins d’embouche, par 
contre, les problèmes respiratoires 
comptent pour au moins quatre-vingts 
pour cent des troubles pathologiques 
rencontrés au cours des premiers mois 
en parc d'engraissement. C'est donc à 
leur prévention que la majorité des 
efforts devront être déployés.

Comment faire alors pour tirer son 
epingle du jeu dans ces productions?

Solutions pour l’industrie 
vache-veau
La vache

Les besoins actuels des parquets 
d'engraissement vont vers des veaux 
hybrides pesant 240 a 275 kilogrammes; 
et pour répondre a cette demande du 
marché, l'éleveur québécois devra 
grossir son cheptel d'une façon 
rationnelle, en tenant toutefois 
compte des contraintes du vêlage Pour
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optimiser les profits de l'entreprise 
vache-veau, il faut viser à obtenir un 
veau par vache par année et rechercher 
des vêlages hâtifs ( 15 janvier au 15 
mars). La période de reproduction ne doit 
jamais excéder 63 jours (trois cycles 
sexuels) et se termine au plus tard a la 
fin de juin. Un mois avant la période 
d'accouplement, les taureaux doivent 
être évalués pour leur bon état de 
reproduction. Cette évaluation doit au 
moins inclure un examen physique et un 
examen de la vigueur de monte: ce 
dernier est effectué en permettant au 
taureau de servir une vache entravée.
Un examen du sperme est aussi 
souhaitable. Si on utilise des taureaux 
de haute qualité, le rapport taureaux- 
vaches peut être réduit à 3:100. Dans 
certains élevages, l'établissement de 
programmes spéciaux de regroupement 
des saillies peut être avantageux: la 
détection des chaleurs est simplifiée et 
l'usage de l'insémination artificielle 
est alors plus accessible.

Le point essentiel du programme 
de reproduction est le diagnostic de 
gestation. Compte tenu du coût de l'ali­
mentation d'une vache au cours d'une 
année de production, un diagnostic de 
gestation devient obligatoire pour 
éviter d'hiverner des vaches non 
gestantes. Cette intervention peut se 
faire six semaines après la saillie. En 
pratique, elle se fait à l'entrée des 
vaches. Les vaches et les taures non en 
gestation sont éliminées et. si on a garde 
assez de taures, soit environ 35% du 
nombre de vaches hivernées, on peut 
aisément remplacer les vaches non 
gestantes.

Enfin, il peut s'avérer avantageux, 
dans la majorité des troupeaux, de 
prévenir un certain nombre d'avorte­
ments en vaccinant les vaches contre 
la rhinotrachéite infectieuse bovine, 
la leptospirose et parfois même la 
maladie des muqueuses. Votre médecin 
vétérinaire pourra vous aider â dresser 
une cédule appropriée à vos conditions 
d élevage et de milieu.

Les veaux

Même si la majorité des vaches vêlent, 
une bonne regie et des mesures d'hy­
giène optimales s'imposent pour garder 
le taux de mortalité des veaux à un 
niveau acceptable (moins de 5%). 
Certaines mesures de vaccination 
destinées tantôt à la vache, tantôt au 
veau, aideront à rencontrer cet objectif 
Contre la diarrhée neonatale. on vacci­
nera la mère contre la bactérie 
(Escherichia coli) et les virus Rota et 
Corona six semaines et trois semaines 
avant la première mise bas, avec rappel 
annuel par la suite, quelques semaines 
avant la mise bas. Pour que le veau béné­
ficie de cette immunité maternelle, il 
est impératif que l'ingestion du colostrum 
se fasse très rapidement après la 
naissance et que le veau en ingère 
environ deux litres dès la première tètee.

Dès la naissance, le nombril doit 
être désinfecté avec de l'iode 5% et on 
injectera au veau de la vitamine E et du 
sélénium, plus particuliérement là où des 
déficiences en ces éléments ont été 
identifiées.

Avant la mise au pâturage, le veau 
devrait être castré et écorné si néces­
saire, puis vaccine contre le charbon 
symptomatique. Tout au long de l'eté, les 
veaux et leurs mères seront suivis 
afin qu'on puisse dépister hâtivement les 
cas de kératite infectieuse ( pink eye ') 
et les traiter adequatement Tous les 
moyens ayant pour but de diminuer le 
nombre de mouches (frottoirs, médail­
lons d'oreilles, etc.) aideront a diminuer 
l'incidence de cette maladie des yeux, 
tout en permettant aux bovins de 
demeurer en meilleur état de chair

Solutions pour les parcs 
d’engraissement

Le propriétaire d'un parquet 
d'engraissement devrait toujours 
acheter des bétes de qualité supérieure 
qui correspondent aux besoins du 
marché actuel. Il serait souhaitable 
d acheter des animaux uniformément 
préconditionnés et d'en assumer les 
frais. Les achats devraient se faire tôt 
a I automne, dans le plus court laps de 
temps possible et après une période de 
vide sanitaire de trois semaines au 
moins. Il faut impérativement minimiser 
les stress à l'encan et pendant le 
transport.

A l'arrivée des sujets, le vétérinaire 
conseillera à l'éleveur une période de 
calme et d'adaptation pour ses jeunes 
sujets, qui seront alors nourris avec 
un très bon foin ou a défaut de pouvoir 
en trouver, d'une diete spéciale d'arrivee 
assez énergétique (50% fourrage haché, 
50% concentrés moulus). Il faudra aussi 
surveiller l'abreuvement et même couper 
I eau au début pour ensuite la rétablir de 
façon progressive. Il est bien évident que 
si I engraisseur a acheté uniquement 
des animaux préconditionnés, les 
interventions prophylaxiques à l'arrivée 
seront très limitées. Il suffira de traiter 
les bétes contre les parasites internes 
(gastrointestinaux et respiratoires) et 
de procéder au traitement contre les 
hypodermes quelques semaines plus 
tard. Si les animaux achetés n'ont pas 
été uniformément préconditionnés, il 
faudra veiller à leur assurer rapidement 
(en dedans de 48 heures) une bonne 
immunité contre la rhinotrachéite 
infectieuse bovine, les infections â 
clostridies et la méningoencéphalite 
thromboembolique a Haemophilus 
somnus, les castrer et les traiter contre 
les parasites. Une surveillance cons­
tante et sévère est essentielle dans les 
semaines qui suivent Tarrivee des sujets. 
Les animaux malades doivent être isolés 
et traités adéquatement, selon le 
diagnostic posé.

Le vétérinaire devra surveiller 
l'alimentation des sujets à leur arrivée, 
pendant les périodes de convalescence 
et lors d'incorporation d'additifs ali­
mentaires, afin d'éviter des erreurs 
coûteuses.

L'utilisation des implants 
auriculaires dans les parquets d'en­
graissement se généralisé, car les 
avantages economiques sont impor­
tants. Cependant, leur utilisation doit 
se faire selon des régies précises et 
votre vétérinaire devra s'assurer que 
celles-ci sont respectées.

Puisque la maladie ne pourra jamais
être totalement éliminée de ces produc­
tions, les naisseurs et engraisseurs 
devront s astreindre à une certaine 
discipline s'ils veulent réussir. En plus 
de méthodes prophylaxiques adéquates 
(vaccination), les producteurs devront 
voir a minimiser le stress par tous les 
moyens possibles et exercer une 
vigilance peu commune lorsque la 
maladie se fera sentir. Pour ce faire, 
il faut que la personne préposée a la 
surveillance des animaux ait un sens 
de I observation supérieur. De plus, il 
existe encore quelques engraisseurs 
qui injectent n'importe quand n'importe 
comment et avec n'importe quoi tous les 
sujets à comportement bizarre. Il est 
essentiel qu'un diagnostic soit posé face 
a un problème, soit par votre vétérinaire 
ou même avec l'aide du laboratoire 
régional. Ensemble, ils pourront vous 
conseiller les meilleurs médicaments 
à utiliser, leurs doses et la fréquence 
des traitements. Enfin, pour assurer 
un suivi des malades, il faut qu'ils soient 
identifiés et que des dossiers de santé 
soient tenus à jour.

La medecine préventive chez les 
bovins de boucherie, c'est un investis­
sement qui peut rapporter beaucoup.

Ce qu'il vous faut pour y avoir accès: 
suffisamment de motivation, d'excellents 
rapports avec votre vétérinaire, une 
bonne chute de contention, des animaux 
visiblement identifiés et pourquoi 
pas une balance.

L auteur est professeur titulaire et clinicien à la 
Faculté de médecine vétérinaire de I Université 
de Montréal à St-Hyacinthe

Téléphone (418) 839-9475

Encans d ~^dnimaux

de Québec Jnc.

JOURNEES DE VENTE 
LUNDI & MERCREDI

431, 4ième Avenue, St-Romuald 
Centre Industriel G6W 5M6

Sortie 318 de la route Transcanadienne
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VEAUX D’EMBOUCHE

Pour que la production ait un brillant avenir
par Gaétan Bélanger, agr. *

A tort ou à raison, plusieurs spécia­

listes agricoles considèrent que le 

système de production vache-veau 

fut l'un de ceux qui. contrairement 

aux autres productions agricoles, aurait 

moins bénéficié des innovations tech­

nologiques recentes. Alors que la 

productivité des entreprises avicoles, 

porcines et laitières s'est substantielle­

ment accrue au cours des dernieres 

décennies, celle des entreprises 

vache-veau est demeurée plus ou moins 

stagnante Au plus, on a observe un 

debut d'intensification. Sans vouloir 

justifier ces allegations, il faut tout de 

même avouer que la plupart des moyens 

employes dans les autres productions 

et qui ont permis un accroissement 

de la productivité, ne sont peu ou pas 

applicables au système vache-veau.

Cela n'implique pas que la partie est 

perdue d'avance. Loin de là! Certaines 

notions sont applicables et la première 

serait tout simplement la façon qu'a le 

producteur de concevoir son entreprise.

Première étape: bien 

concevoir son entreprise

Le producteur doit prendre conscience 

qu'une entreprise, c'est un système de 

production c'est-à-dire, une combinaison 

de diverses parties qui se coordonnent 

pour concourir à un résultat. Appliquées 

à l'entreprise vache-veau, les parties 

de ce système seraient: le troupeau, 

les cultures fourragères (les champs), 

le travail et l'organisation physique 

(machinerie, bâtiment et équipement). 

Ces quatre parties sont imbriquées 

les unes dans les autres et c'est de 

l'équilibre entre ces parties que dépend 

en grande partie la réussite de 

l'entreprise. Pour que l'entreprise 

obtienne le meilleur bénéfice possible, 

le producteur se doit donc d etre 

efficace au niveau de chacune des 

parties de son entreprise.

La notion de système de production 

étant appliquée, le producteur devra 

donc se fixer des objectifs (seuil 

d'efficacité) à atteindre ou à dépasser 

pour chaque section de son entreprise. 

Par exemple, au niveau du troupeau, 

les objectifs pourraient être l'obtention 

d'un veau vivant par vache hivernée et 

que celui-ci pèse au moins 500 Ib à 

la vente. Au niveau des champs, il 

peut viser à nourrir une vache à l'hectare. 

Concernant l’organisation de son travail, 

il peut souhaiter garder au moins 75 

vaches par UTH, i.e. 75 vaches pour une 

personne à plein temps pendant l annee. 

Finalement, pour espérer une rentabilité, 

il doit lim iter au minimum ses investisse­

ments en machinerie et équipement. 

Lorsque le producteur vache-veau aura 

compris l'importance de l'approche 

systémique dans son entreprise, il aura 

déjà accompli un pas dans la bonne 

direction.

Deuxième étape: 

les bases de la gestion

Le producteur agricole est un gestion­

naire d'entreprise. Pour réussir, il doit 

s'efforcer de gérer le mieux possible son 

entreprise, c'est-à-dire qu'il tentera de 

faire la meilleure utilisation possible 

des ressources disponibles afin 

d'atteindre les objectifs qu'il s'est fixé. 

C'est ce que l'on appelle la gestion par 

objectif. Pour son entreprise et pour 

chacune de ses parties, le producteur 

se fixe des objectifs, mesure et analyse 

les différentes alternatives qui en 

permettent l'atteinte, procède au choix

de I alternative et passe a Faction. En 

contrôlant les résultats obtenus (compta­

bilité. etc.) il les confronte aux résultats 

escomptes et s ils ne sont pas satis­

faisants. il étudié les raisons |ustitiant 

les écarts et apporte les correctifs 

necessaires ou bien, réévalué les 

objectifs et s'en fixe de nouveaux.

L important dans une entreprise, ce 

n est pas de ne prendre que des bonnes 

decisions mais de prendre conscience 

et de corriger rapidement les erreurs 

commises.
Il serait intéressant de pouvoir traiter 

de la regie à appliquer à chacune des 

parties de l'entreprise. Cependant, des 

contraintes d'espace nous obligent à ne 

traiter que de la gestion du troupeau

et celle du travail En guise de comple­

ment aux parties traitées dans cet article 

mais surtout pour les sujets non abordes 

l'auteur vous encourage fortement a 

consulter les documents pertinents 

(Guide Vache-veau, etc )

Gestion du troupeau
Dans I entreprise vache-veau, le 

troupeau est souvent le seul element 

générateur de revenu (vente des veaux, 

des taures, vaches et taureaux 

reformes). Pour maximiser le benefice 

de I entreprise, il faut donc maximiser 

les recettes provenant du troupeau tout 

en minimisant les charges de production 

(système fourrage, travail, terre, machi 

nerie. bâtiments et équipement)

Trop souvent, le seul ob|ectil du 

producteur vache-veau se lim ite a 

l'obtention d'un veau par vache par 

année. Bien que cet objectif soit tort 

louable, il n est qu'une premiere etape 

D'ailleurs le diagnostic de gestation des 

vaches hivernees et le remplacement 

des veaux morts suffisent presque a 

' atteindre Mais en tait, pour esperei un 

prix de vente convenable, le veau doit 

être le plus lourd possible au moment 

du sevrage et doit posséder les carac 

tenstiques gonetiques qui en teiont un 

veau d'embouche prise par les 

finisseurs' Il devra donc lencontrei 

les standards de la demande (von 

l'article de M Chance Mainvillo)

suite à Ui page if

PRODUCTEURS
de bouvillons 

de veaux d’embouche 

de veaux de grain

Profitez des différents régimes d’assurance-stabilisation 

mis à votre disposition. N’oubliez pas que pour les 

producteurs de bouvillons à l’engraissement la date 

lim ite d’inscription est le premier décembre 1983

L'assurance-stabilisation du gouvernement du Québec est un 

moyen moderne à la portée de tous les producteurs.

La protection agricole... 
.assurément

Pour plus 

d’information, 
n’hésitez pas à 

contacter le bureau 

régional de la Régie 

des assurances 

agricoles.

Gouvernement du Québec
Régie des
assurances agricoles

■ '’%--: ■ ... ' : m
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Veaux d’embouche...

suite de la page 7

L e  p o te n tie l g é n é tiq u e  d u  v e a u  

p ro v ie n t d e  s e s  p a re n ts  n a tu re ls . P o u r 
o b te n ir u n  v e a u  d e  q u a lité , il fa u t d o n c  
a u  d é p a rt q u e  le  ta u re a u  e t la  v a c h e  

s o ie n t é g a le m e n t d e  q u a lité . I l y  a  d o n c  
n é c e s s ité  d e  s é le c tio n n e r r ig o u re u s e ­

m e n t le s  re p ro d u c te u rs  m â le s  e t fe m e lle s  
d u  tro u p e a u . L e  ta u re a u  a c h e té  d e v ra  
ê tre  p u r s a n g  e t é p ro u v é . S e s  p e r fo r­
m a n c e s  (e x . p o id s  a u  s e v ra g e  e t p o id s  à  

1 a n ) d e v ro n t ê tre  d 'a u  m o in s  1 0 %  
s u p é r ie u rs  a u x  a u tre s  ta u re a u x  s o u s  
c o n trô le  ( In d ic e  1 1 0  e t p lu s ) . I l d e v ra  
d e  p lu s  p o s s é d e r u n e  b o n n e  c o n fo rm a ­

tio n  e t ê tre  fe rt ile  ( re la t io n  é tro ite  a v e c  
la  c irc o n fé re n c e  s c ro ta le ). L e s  fe m e lle s  

é g a le m e n t d e v ro n t fa ire  l'o b je t d 'u n e  
a tte n tio n  p a r t ic u liè re . U n e  ré g ie  d e  la  
ré fo rm e  ( In d ic e  A P P P ) e t d u  re m p la c e ­
m e n t e s t d e  m is e . O n  d e v ra  é lim in e r 

le s  v a c h e s  q u i d e m a n d e n t to u jo u rs  

u n e  a s s is ta n c e  a u  v ê la g e , q u i o n t u n  
m a u v a is  p is  ( fa ib le  p o te n tie l la it ie r ) , q u i 
o n t d e  m a u v a is  p ie d s  e t m e m b re s , q u i n e  

v ê le n t p a s  à  to u s  le s  1 2  m o is  e t q u i 
s è v re n t d e s  v e a u x  d o n t le  p o id s  e s t s o u s  
la  m o y e n n e . D 'a u tre  p a r t, le s  ta u re s  
à  s é le c tio n n e r s e ro n t c e lle s  q u i o n t u n  
d é v e lo p p e m e n t ra p id e  e t u n e  p ré c o c ité  

q u i p e rm e ttra  d e s  s a illie s  h â tiv e s  e t u n  

v ê la g e  à  2  a n s .
D e  p lu s , il e s t s tr ic te m e n t im p o s s ib le  

d e  c o n c e v o ir la  p ro d u c tio n  d e  v e a u x  
d 'e m b o u c h e  s a n s  l'u t ilis a tio n  d e s  c ro is e ­

m e n ts  (h é té ro s e ) . L e  tr ip le  c ro is e m e n t, 
c 'e s t-à -d ire  l'a c c o u p le m e n t d 'u n  ta u re a u  

d 'u n e  tro is iè m e  ra c e  s u r le s  d e s c e n ­

d a n te s  d 'u n  c ro is e m e n t s im p le  (F l) e s t 
l 'id é a l. L 'e x e m p le  le  p lu s  s o u v e n t c ité  

e s t c e lu i d 'u n  ta u re a u  C h a ro la is  a c c o u p lé  
à  d e s  fe m e lle s  S im m e n la l-H e re fo rd . L a  
ra c e  B lo n d e  d 'A q u ita in e  p o u rra it 

ê tre  u n  s u b s titu t a u  C h a ro la is  a lo rs  q u e  
le s  ra c e s  G e lb v ie h  e t L im o u s in  p o u rra ie n t 

ê tre  s u b s titu é e s  à  la  ra c e  S im m e n ta l. 

S a n s  c o n tre d it, le s  v a c h e s  is s u e s  d e  
c ro is e m e n t (F l) p o s s è d e n t u n e  m e ille u re  
fe r t il ité  e t v ia b ilité . L e s  v e a u x  c ro is é s  
(F 2 ) s o n t p lu s  v ig o u re u x  e t o b tie n n e n t 

u n e  m e ille u re  c ro is s a n c e  a v a n t e t a p rè s  
s e v ra g e . V o ilà  p o u rq u o i ils  c o m m a n d e n t 
u n  m e ille u r p r ix . D u  c ô té  g é n é tiq u e  d o n c , 
s i l 'o n  s e  ré s u m e , il fa u t, p o u r c h a c u n e  

d e s  ra c e s  u tilis é e s , s é le c tio n n e r le s  
m e ille u rs  s u je ts  e t p a r la  s u ite , p ro c é d e r 
a u x  c ro is e m e n ts  e n tre  c e u x -c i.

Le vêlage hâtif ne suffit pas

d e  la  n o u rr itu re  d e  q u a lité  e n  a b o n ­

d a n c e . C e rta in e s  a n n é e s , la  te m p é ra tu re  
n e  fa v o r is a n t p a s  u n e  b o n n e  c ro is s a n c e  
d e s  p la n te s , il fa u d ra  re c o u rir  a  

l 'a lim e n ta tio n  à  la  d é ro b é e  (c re e p  
fe e d in g ). L e  v e a u  e s t b e a u , l'a u to m n e  

a p p ro c h e , il fa u d ra  a lo rs  le  p ré p a re r  a u  
s e v ra g e  e t à  s a  n o u v e lle  v ie  e n  p a rq u e t 

d 'e n g ra is s e m e n t. L a  c a s tra t io n  e t 
l 'é c o rn a g e  s o n t d é jà  e ffe c tu é s . 
C e p e n d a n t, il e s t te m p s  d e  p ré -im m u n i-  
s e r le  v e a u  c o n tre  le s  m a la d ie s  q u i le  

s u rv e ille n t (v a c c in a tio n  IB R  —  P 1 3 , 
H é m o p h ilu s , c lo s tr id iu m ). U n  p ré ­

c o n d it io n n e m e n t c o m p le t d u  v e a u , 
c 'e s t-à -d ire  in c lu a n t le  s e v ra g e  s u r la  

fe rm e , s e ra it l 'id é a l. C e p e n d a n t le s  
ré s u lta ts  d e  c e tte  p ra tiq u e  n e  s o n t p a s  
to u jo u rs  c o n c lu a n ts . R e m a rq u e z  
q u 'e n tre  u n  v e a u  s e v ré  e t m a la d e  le  
f in is s e u r p ré fè re  c e lu i q u i e s t n o n  s e v ré  

m a is  e n  s a n té ! N é a n m o in s , il e s t p o s s ib le  
e t s o u h a ita b le  d e  s e v re r u n  v e a u  m a is  

to u t e n  lu i c o n s e rv a n t s a  s a n té . C 'e s t 
u n e  q u e s tio n  d e  s a v o ir -fa ire  (k n o w -h o w ). 

T ô t o u  ta rd , o n  d e v ra  y  re c o u rir .

q u e  c e u x -c i s e ro n t u n  p e u  p lu s  p e tits  a u  
s e v ra g e .

D e  p lu s , il s e ra  b ie n tô t p o s s ib le , p a r 
la  d if fé re n c ia t io n  d e s  s e x e s , d e  n e  
s é le c tio n n e r q u e  d e s  e m b ry o n s  m â le s . 

E n c o re  q u e lq u e s  p o in ts  d 'e ff ic a c ité  
d e  g a g n é s .

C e  n e  s o n t la  q u e  q u e lq u e s  e x e m p le s  

d e s  p o s s ib ilité s  q u e  c o n fè re  l'in g e n ie rie  
g é n é tiq u e . L a  p ro d u c tio n  d e  v e a u x  
d 'e m b o u c h e  d e  d e m a in  s e ra  

c e r ta in e m e n t d if fé re n te  d e  c e  q u  e lle  

e s t a c tu e lle m e n t.

d e  l'in s é m in a tio n  a r t if ic ie lle  e s t p lu s  
fa c ile . C h o s e  c e rta in e , le  p ro d u c te u r  
n 'a u ra it p lu s  à  v iv re  c e  "c a u c h e m a r ' 

q u 'e s t la  p é r io d e  d e s  v ê la g e s  e t d e  
p lu s , le  n o m b re  d e  v a c h e  d a n s  u n  

tro u p e a u  p o u rra it ê tre  s u b s ta n tie lle m e n t 
a u g m e n té . C e la  m é r ite  e ffe c tiv e m e n t 
d 'é tre  re g a rd é .

P a r a ille u rs , il s e m b le  q u e  le s  p ro ­
d u c te u rs  v a c h e -v e a u  a u ra ie n t in té rê t à  

f in ir " o u  à  to u t le  m o in s  à  "s e m i- 
f in ir ”  u n e  p a r t ie  o u  la  to ta lité  d e  le u rs  
v e a u x  d 'e m b o u c h e . T o u t e n  u n ifo rm i­

s a n t la  c h a rg e  d e  tra v a il, c e la  p e rm e ttra it 

d e  b é n é fic ie r d 'u n e  p lu s  g ra n d e  s ta b ilité  
d e s  re c e tte s  p u is q u e  le  p r ix  d u  b o u v illo n  

d 'a b a tta g e  v a r ie  a v e c  m o in s  d 'a m p litu d e  
q u e  c e lu i d u  v e a u  d 'e m b o u c h e  e t q u 'il 
s e  s itu e  e n  m o y e n n e  à  u n  n iv e a u  p re s q u e  
é g a l à  c e lu i d e s  v e a u x  d 'e m b o u c h e  

d 'a u ta n t p lu s  q u e  le  c o û t d e  p ro d u c tio n  

d e s  6 0 0  d e rn iè re s  liv re s  e s t la rg e m e n t 
in fé r ie u r a u  c o û t d e  p ro d u c tio n  d e s  6 0 0  

p re m iè re s . C e la  a u s s i m é rite  u n e  
s é r ie u s e  ré fle x io n .

Les innovations

technologiques Gestion du travail Des chiffres...

E n  e ffe t, c 'e s t d é jà  b o n  d 'a v o ir u n  

v e a u  n é  tô t le  p r in te m p s  ( ja n v ie r o u  
m a rs ) e t q u e  c e lu i-c i p o s s è d e  u n  b o n  

p o te n tie l g é n é tiq u e  m a is  l'h is to ire  n e  
s 'a rrê te  p a s  là ! C e  v e a u  d o it "g ra n d ir"  
e t c e , le  p lu s  ra p id e m e n t p o s s ib le  (g a in  
q u o tid ie n  é le v é ) c e  q u i n é c e s s ite  u n e  
b o n n e  ré g ie  d e  la  c ro is s a n c e .

U n e  b o n n e  ré g ie  d e  la  c ro is s a n c e  

s ig n if ie  q u e  l'o n  p ro c u re ra  a u  v e a u  u n  
e n v iro n n e m e n t b io lo g iq u e , p h y s iq u e  e t 
a lim e n ta ire  lu i p e rm e tta n t d ’o b te n ir le  
m e ille u r  g a in  p o s s ib le . À  to u s  m o m e n ts , 

a u  c o u rs  d e  la  c ro is s a n c e  d u  v e a u , 
le  p ro d u c te u r c o n s c ie n c ie u x  d e v ra  
é v a lu e r le  g a in  d e  s e s  v e a u x  e t s 'a ffa i­
re ra  à  le s  m a x im is e r . C 'e s t ç a  le  c o n trô le  
d e  la  c ro is s a n c e . D è s  s a  n a is s a n c e  le  
v e a u  d e v ra  ê tre  v ig o u re u x  ( im p o rta n c e  
d e  l’a lim e n ta tio n  d e s  v a c h e s  le s  d e u x  
m o is  p ré c é d a n t le  v ê la g e : é n e rg ie ,  

p ro té in e s , m in é ra u x  (c a lc iu m  e t 
p h o s p h o re ) e t v ita m in e s  (A  e t D ). L a  

s a n té  d u  v e a u  d é p e n d ra  la rg e m e n t d e s  
m e s u re s  d 'h y g iè n e  e t p ro p re té  a in s i q u e  

d e s  s o in s  q u 'il o b tie n d ra  a u  m o m e n t 
d e  s a  n a is s a n c e  (c o lo s tru m , te in tu re  

d 'io d e , v ita m in e s  A , D , E  a in s i q u e  
s é lé n iu m  e t v ita m in e  E ). L o rs  d 'a p p a r i­
t io n  d e  d ia rrh é e , le  p ro d u c te u r a u ra  
in té rê t à  c h a n g e r s o n  ré fle x e  "a n ti­
b io t iq u e " p a r u n  ré fle x e  "é le c tro lite ".

À  c e la , il fa u d ra it a jo u te r u n  b o n  c o n trô le  
d e s  p a ra s ite s  in te rn e s  e t e x te rn e s  
( IV O M E C  e t é t iq u e tte s  d 'o re ille s  a v e c  
in s e c tic id e ). L 'u t ilis a tio n  d 'u n  s t im u la n t 
d e  c ro is s a n c e  ( im p la n t d e  ty p e  R A L G R O . 

s a u f p o u r le s  s u je ts  d 'é le v a g e ) e s t u n  
im p é ra tif . D e  p lu s , p o u r q u ’il c ro is s e  
ra p id e m e n t,  le  v e a u  d e v ra  to u jo u rs  a v o ir

L e  p ro b lè m e  d a n s  l'e n tre p ris e  v a c h e - 
v e a u  c 'e s t q u e  m ê m e  le s  m e ille u rs  
p ro d u c te u rs  " t ire n t le  d ia b le  p a r Ip  
q u e u e " . L e  re v e n u  g é n é ré  p a r la  v e n te  
d e  la  p ro d u c tio n  n e  s u ff it p a s  à  c o u v r ir 

le  c o û t d e  p ro d u c tio n . Q u e  fa ire ?  D e  
fa it , u n e  b o n n e  p a r t ie  d u  p ro b lè m e  e s t 
d ’o rd re  g é n é tiq u e . L a  s é le c tio n  e t le s  

c ro is e m e n ts  o n t fa it q u e  la  p o u le  p o n d  
m a in te n a n t 2 5 0  o e u fs  a n n u e lle m e n t, la  
tru ie  s è v re  p rè s  d e  2 0  p o rc e le ts  e t la  
v a c h e  la it iè re  p ro d u it p lu s  d e  6  0 0 0  k g  
d e  la it p a r a n n é e  a lo rs  q u e  la  v a c h e  à  
b o e u f c o n tin u e , b o n  a n , m a l a n  à  s e v re r  

s o n  p e tit v e a u  d e  5 0 0  Ib  a lo rs  q u ’e lle  
e n  p è s e  1 5 0 0 ! L 'in g é n ie rie  g é n é tiq u e  

p o u rra it ê tre  le  fe r d e  la n c e  d e  la  
n o u v e lle '' e n tre p ris e  v a c h e -v e a u . D é jà  

la  s u r-o v u la tio n  d e s  v a c h e s  d e  q u a lité  
s u p é r ie u re  e t le  tra n s fe rt d 'e m b ry o n s  
c o n g e lé s  s e  p ra tiq u e n t c o m m e rc ia le ­

m e n t. C e s  te c h n iq u e s  p e rm e ttro n t 
d 'a c c é lé re r s u b s ta n tie lle m e n t le  
p ro c e s s u s  d e  s é le c tio n  g é n é tiq u e . C 'e s t 

u n  g ra n d  p a s  e t c e  n 'e s t p a s  to u t. E n  

e ffe t, le  c lo n a g e  d 'e m b ry o n  p e rm e t 
m a in te n a n t d e  p ro d u ire  d e s  ju m e a u x  

id e n tiq u e s  à  p a r t ir  d 'u n  s e u l e m b ry o n . 
L 'e m b ry o n  p ré le v é  p a r m é th o d e  n o n  
c h iru rg ic a le  6  à  7  jo u rs  a p rè s  l’o e s tru s  
e s t c o u p é  e n  d e u x . U n e  d e m ie  d e m e u re  
d a n s  la  c e llu le  in it ia le  ta n d is  q u e  l'a u tre  

e s t d é p o s é e  d a n s  u n e  a u tre  c e llu le  d o n t 
o n  a  e n le v é  le  c y to p la s m e . Q u e lq u e s  
h e u re s  a p rè s  la  s é p a ra tio n , le s  d e u x  
e m b ry o n s  p e u v e n t ê tre  d é p o s é s  d a n s  la  
v a c h e  ré c e p tr ic e . L 'e ff ic a c ité  d e  la  
p ro d u c tio n  d u  b o e u f p o u rra  a lo rs  ê tre  
p re s q u e  d o u b le  (e n fin !) p u is q u e  la  v a c h e  
p o u rra  é le v e r d e u x  v e a u x  p a r a n n é e  b ie n

C 'e s t u n  a u tre  a s p e c t s o u v e n t n é g lig é  
d a n s  l'e n tre p r is e  v a c h e -v e a u .

L ’a c tiv ité  v a c h e -v e a u  s e  c a ra c té r is e  
p a r u n  c y c le  p ro n o n c é  d a n s  la  c h a rg e  

d e  tra v a il to u t a u  c o u rs  d e  l'a n n é e , c e  
c y c le  p ré s e n te  u n e  p o in te  le  p r in te m p s  
a v e c  l'a rr iv é e  d e s  v ê la g e s  ( le  p ro d u c te u r 
c o u c h e  d a n s  l'é ta b le ! ) e t c 'e s t le  c a lm e  

p la t e n tre  la  f in  d e  la  p é r io d e  d e s  fo in s  
e t le  d é b u t d e  c e tte  p é r io d e  d e s  v ê la g e s . 

I l y  a  d o n c  d e s  m o m e n ts  o û  la  m a in -  
d 'o e u v re  e s t s u re m p lo y é e  a lo rs  q u ’e n  

d ’a u tre s  te m p s , e lle  e s t s o u s -u tilis é e . 
In u tile  d 'a jo u te r q u e  c e la  e n tra în e  u n e  
d im in u tio n  d e  l'e ffic a c ité  d e  l'e n tre p r is e ; 
d 'a u ta n t p lu s  q u e  le  n o m b re  to ta l d e  

v a c h e  d a n s  u n  tro u p e a u  e s t g é n é ra le ­
m e n t lim ité  p a r la  s u rc h a rg e  d e  tra v a il 
le  p r in te m p s  (3 -4  m o is ) a lo rs  q u ’e n  

d 'a u tre s  te m p s , le  tro u p e a u  p o u rra it 
ê tre  p lu s  g ra n d .

D e u x  a lte rn a tiv e s  e x is te n t c e p e n d a n t 
p o u r re n d re  p lu s  u n ifo rm e  c e tte  c h a rg e  

d e  tra v a il. E lle s  m é rite n t d 'ê tre  re g a r­
d é e s . P re m iè re m e n t, il s e m b le  é c o n o m i­
q u e m e n t s o u h a ita b le  d e  p ro c é d e r à  

d e u x  p é r io d e s  d e  v ê la g e s  d a n s  l'a n n é e  
a u  lie u  d 'u n e  s e u le  s o it a u  p r in te m p s  
( ja n v ie r-m a rs ) e t e n  a u to m n e  (a o û t- 
o c to b re ). B ie n  s û r , l 'h iv e rn e m e n t d e  

v a c h e s  a lla ita n te s  n é c e s s ite  l’u t ilis a tio n  
d 'u n  fo u rra g e  d e  q u a lité  (ç a  n e  c o û te  
p a s  p lu s  c h e r q u 'u n  fo u rra g e  d e  q u a lité  
m é d io c re ) e t d 'u n  c o m p lé m e n t é n e r­

g é tiq u e  m a is  la  v e n te  d e  c e s  v e a u x  
d 'e m b o u c h e  a u  p r in te m p s  (a v r il-m a i)  
ra p p o rte  g é n é ra le m e n t p lu s  q u 'e n  
a u to m n e . D e  p lu s , le s  v ê la g e s  d 'a u ­

to m n e  p ré s e n te n t m o in s  d e  p ro b lè m e s  
(d y s to c ie , d ia rrh é e , e tc .) e t l'u t ilis a tio n

A v a n t d e  te rm in e r c e t a r t ic le , je  m 'e n  
v o u d ra is  d e  n e  p a s  in s is te r a s s e z  s u r 
l 'im p o rta n c e  d e  te n ir d e s  re g is tre s  

c o m p le ts  s u r le s  p e r fo rm a n c e s  d e  
l'e n tre p r is e  ( tro u p e a u , c h a m p s , e tc .) e t 
d e  la  n é c e s s ité  d 'o p é re r u n  b o n  s y s tè m e  

c o m p ta b le . L e s  d o n n é e s  re c u e illie s  s u r 
le s  p e r fo rm a n c e s  d a n s  le  p a s s é  s o n t la  
b a s e  d e s  d é c is io n s  p o u r le  fu tu r . D e  
p lu s , to u te s  d é c is io n s  im p o rta n te s  
d e v ra ie n t ê tre  p r is e s  e n  c o n s u lta t io n  

a v e c  le s  p e rs o n n e s -re s s o u rc e s  d is p o n i­
b le s ; c o n s e ille rs  e n  g e s tio n , c o n s e ille rs  

e n  p ro d u c tio n , c o n s e ille rs  f in a n c ie rs , 
m é d e c in s  v é té r in a ire s , e t m ê m e  
l'e x p é r ie n c e  d e  d 'a u tre s  p ro d u c te u rs  p e u t 
to u jo u rs  s e rv ir.

E n  c o n c lu s io n , il s e m b le  q u e , le s  
p ro d u c te u rs  d e  v e a u x  d 'e m b o u c h e  d u  

Q u é b e c  n ’o n t c e r ta in e m e n t p a s  e n c o re  
d é v o ilé  to u t le u r s a v o ir -fa ire  m a is  p o u r 
c o m p e n s e r la  q u a n tité  (v e a u x  
d 'e m b o u c h e  d e  l'O u e s t) ils  d e v ro n t m is e r 
s u r la  q u a lité .
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Résumé
La nécessite d 'ensiler les fourrages avec un bon pourcentage de teneur en eau. 

afin de réduire les pertes au cham p et les pertes de qualité dues a une m auvaise 

fermentation, facilite le gel de l'ensilage au cours d 'hivers rigoureux. Il s 'ensuit 

donc de sérieux problèm es de reprise du produit des silos L'utilisation d'un isolant 

autour du silo perm ettra it de réduire les pertes de chaleur de l'ensilage et d 'en 

d im inuer considérablem ent le gel.

Dans le cadre d 'un projet de recherche appliquée, les tem pératures intérieures 

d 'un silo isolé avec de la m ousse de polyurethane recouverte de silicone ont ete 

com parées a celles d 'un silo non isole Ces deux silos étaient rem plis d 'ensilage 

de m aïs fourrager de caractéristiques sem blables. L 'analyse des m esures effectuées 

perm et de conclure qu'une bonne isolation perm et de contrer effectivem ent les 

problèm es de gel et de reprise de l'ensilage. La seule lim ite serieuse à cette solution 

est son coût élevé qui peut toutefois être dim inue par l'isolation d 'une partie 

seulem ent du silo au lieu de toute sa hauteur

Introduction
Pour la réussite d 'un ensilage de 

qualité, les regies de l'art veulent que le 

produit soit récolté avec une teneur en 

eau entre 60% et 65% . De cette façon, 

il y a dim inution des pertes au cham p 

et des pertes par ferm entation De plus, 

la m ise en silo d 'un m atériel trop sec ne 

permet pas un tassem ent suffisant et par 

conséquent, em prisonne une plus grande 

quantité d 'air. Cette condition favorise 

a lors une ferm entation plus longue et une 

détérioration de la qualité du m atérie l.

Toutefois, l'ensilage d un fourrage 

suffisam ment hum ide peut entraîner 

de sérieux problèm es de reprise du 

m atérie l lors de la période hivernale 

Dans le cas des dèsileurs portés en 

surface, il survient des problèm es de 

bris m écanique à cause du dénivelle­

m ent de la surface de l'ensilage. Tandis 

que dans le cas des silos herm étiques 

avec déchargem ent par le bas, il arrive 

que le fourrage hum ide gelé adhère 

suffisam ment aux parois pour em pêcher 

l'ensilage de descendre jusqu'au 

désileur.

L 'isolation des silos, en réduisant les 

pertes de chaleur de l'ensilage, peut 

prévenir le gel. Cette solution a été 

essayée par la com pagnie S ilos Beaudry 

Inc., en collaboration avec la firm e 

d 'ingénieurs consultatns en agriculture, 

U rgel Delisle et Associés; le projet fut 

financé par le m inistère de l'Agriculture 

du Canada, dans le cadre de son 

program m e de recherche et développe­

m ent en génie rural.

Peu d 'études poussées ont été réali­

sées sur ce sujet; deux docum ents 

détaillés ont toutefois pu être consultés: 

l'un publié en 1933 par l'Université de 

l'Iowa et l'autre en 1972, par l'Uni­

versité d 'Agriculture de Norvège. Le 

prem ier avait pour but de déterm iner 

le profil de la température de l'ensilage 

dans trois types différents de silos: 

béton arm é, blocs de béton et douves 

de bois. La deuxièm e étude porta it sur 

l'é laboration d 'un program m e inform atisé 

pour sim uler les tem pératures à l’in té­

rieur d 'un silo sous des conditions clim a­

to logiques données. Dans cette dernière 

étude, une m éthode de calcul du degré 

d’isolation nécessaire pour em pêcher 

le gel de l'ensilage a été déterm inée 

pour des hivers de différentes rigueurs.

Les principaux résultats de ces deux 

études se résum ent com m e suit:

La tem pérature dans un silo de béton 

de 1,5 m ètre de rayon peut être 

de plusieurs degrés inférieure à celle 

dans un silo de bois de m ême 

diam ètre.

Pour éviter des problèm es im portants 

de gel de la couche de surface, il 

faut que la vitesse de déchargem ent

soit supérieure à la vitesse de gel 

de l'ensilage. O n estim e qu'une vi­

tesse de 6 cm jour serait suffisante 

pour éviter ce problème. Toutefois, 

le gel près des m urs persistera 

L 'ensilage est lu i-m êm e un bon 

isolant. A insi, les temperatures enre­

gistrées au centre du silo sont plus 

e levées et fluctuent m oins avec le 

tem ps que celles enregistrées près 

des parois. Pour un silo non isolé, le 

d iam ètre du silo n 'influence pas 

l'épaisseur de gel le long des parois. 

Enfin, l'exposition aux vents favorise 

grandem ent le gel de l'ensilage.

Expérience
L'experience rapportée ici a été 

realisee à S t-Denis-sur-R ichelieu sur 

une ferm e possédant deux silos sem bla­

bles dont les dim ensions intérieures sont 

de 4,88 m ètres de diam ètre et de 15,2 

m ètres de hauteur; ces silos en béton 

m onolith ique coulé sur p lace ont été 

rem plis de m ais fourrager. Un des silos 

avait été isolé avec de la m ousse 

polyuréthane recouverte d 'une couche 

de silicone alors que l'autre est dem euré 

non isolé. La figure 1 situe les deux 

silos par rapport à l'étable adjacente.

FIGURE 1: LOCALISAT ION DU SITE EXPERIMENTAL

Des m esures de densité, de teneur 

en eau et de granulom étrie ont été 

effectuées sur d ifférents échantillons de 

produits recueillis dans le but de vérifier 

l'uniform ité du m atérie l dans les deux 

silos. Les résultats de ces m esures n 'ont 

m ontré aucune différence significative 

entre les deux silos qui avaient d 'ailleurs 

été rem plis en alternance.

C 'est donc avec de l'ensilage de m ais 

à une teneur en eau entre 65 et 70%  et 

dont la longueur de hachage était très 

uniform e (la presque totalité des parti­

cules étaient plus courtes que 40 m m ), 

que cette expérience a été réalisée.

Isolant
La valeur isolante nécessaire pour 

assurer une protection suffisante contre 

le froid sans entraîner de coût prohibitif 

peut être déterm inée par des calculs 

qui tiennent com pte des données statis­

tiques sur les tem peratures hivernales 

a l'endroit considéré Une telle m éthode 

de calculs a ete elaboree par l'Univorsite 

de Norvège. Appliques aux cas de deux 

agriculteurs de la region de Cochrane 

en O ntario, ces calculs confirm ent 

que l'epaisseur d 'rsolant qui a ete 

applique sur leurs silos était un peu 

fa ib le pour fournir une protection 

suffisante dans leurs conditions, ce qui 

explique qu'ils continuent a observer 

un peu de gel près des parois de leurs 

silos. C est donc cette m éthode de calcul 

qui a ete retenue pour notre projet, 

tout en considérant qu elle était très 

sécuritaire puisque le degre de gel 

observe a Cochrane n'est pas vraim ent 

problém atique

Ainsi donc, pour une épaisseur calcu 

lee d 'isolant de m ousse polyurethane 

vaporisée de 5.0 cm , on a exige de 

l'entrepreneur une épaisseur m inim um 

de 4,5 cm Une verification après pose 

fa ite en 32 points a donne une épaisseur 

m oyenne de 4,9 cm  avec une variation 

(écart type) de 0.6 cm  en plus ou en 

m oins, et des épaisseurs m inim ale et 

m axim ale de 3,9 el 6.0 cm t e m anque 

de precision dans l'epaisseur du produit 

vaporise suggéré qu'on devrait exiger 

une épaisseur m inim um  au m oins égalé 

à la valeur desiree

Une te lle couche de m ousse poly­

urethane nécessite d être protegee con­

tre les intem péries pour conserver ses 

caractéristiques isolantes pendant une 

vingtaine d 'années. Cette protection 

a ete assurée pur une m em brane de 

silicone (Dow Corning 3-5000). appli­

quée comm e une peinture sur l'isolant

Les produits retenus pour cette 

isolation l'ont ete pour leurs caracté­

ristiques bien adaptées aux contraintes 

spécifiques aux silos à fourrages 

en béton ainsi que pour des questions 

de facilite d 'approvisionnem ent. D 'autres 

produits isolants te ls que la fibre de 

verre, le verre cellula ire et la m ousse 

de polyurethane en feuilles, pour n 'en 

nom m er que quelques-uns, auraient pu 

être choisis de m ôm e qu'une m em brane 

acrylique ou un com pose de polyuré­

thane et caoutchouc chlorosulfonate 

auraient pu assurer la protection contre 

les intem péries. O n pourrait m ôm e 

penser à de la la ine de verre recouverte 

d 'une tô le adéquate.

Deux ans apres la pose du produit 

isolant et de son revêtem ent protecteur, 

à part quelques accrocs causés par la 

circulation près de la base du silo, le 

produit isolant et son revêtem ent n'ont 

pas subi de détérioration visib le; la 

m ousse polyuréthane adhère bien au 

silo tandis que la couche de silicone 

est souple et n 'a pas été altérée m ôme 

si quelques saletés y ont collé.

Températures
L ors de la période de rem plissage des 

silos, des therm ocouples pour la m esure 

des tem pératures ont ete disposés a des 

hauteurs de 5,5 m . 8,5 m  el 11.5 m  

depuis la base do chacun des silos, 

toutefois, après tassem ent, ces therm o 

couples se sont retrouvés a 3.5 m , 5.0 m  

et 7,5 m  dans le silo isolo el a 4,5 m ,

6,5 m  et 8,6 m  dans le silo non isole, 

puisqu'il restait 3.6 m  d'ensilage dans 

ce dernier silo alors que le p iem iet était 

vide au debut du rem plissage Sur le 

p lan horizontal, les therm ocouples 

suivaient le rayon a par tir du centie du 

silo et étaient répartis vers le nord ou 

le nord-est suivant les niveaux et le silo, 

a insi qu'en direction des vents dom inants 

soit vers l'ouest, pour les deux plus 

hauts niveaux de chacun des silos Sur 

ce plan horizontal, les therm ocouples 

n 'ont pratiquem ent pas ete déplacés 

de leurs positions par le tassem ent de 

l'ensilage.

Dans chacun des silos, pour des 

positions com parables ontre les parois et 

le centre du silo, revolution des tempe 

ratures s'est bute de façon sem blable 

m ais un certa in nom bre do différences 

dans les valeurs obtenuos perm ettent 

de caractériser l'e ffet do l'isolant sut 

les tem pératures et le gel do l'ensilage

La figure 2 donne dos exemples de 

variations des temperatures entre la 

paroi des silos et leur centre ainsi 

qu 'entre les deux silos dans le tem ps.

O n voit que les pertes de chaleur 

sont, dés le début, plus im portantes pros 

suite à lu page W

CHOISISSEZ LA RACE 

QUI REJOINT VOS AMBITIONS
• Perform ance supérieure au pâturage 

et à l'engraissem ent.

• Prix élevés et dem ande accrue des 

transformateurs

• Adoptez la race charolaise 

Pour informations:

ASSOCIATION DES ÉLEVEURS DE 

BOVINS CHAR0LAIS
BERNARD DORÉ, sec. propagandiste

Case postale 9156, S te-Foy, Q ué. G 1V 4B1

Tél.: (418) 688-8968

A.E.B.C,
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Etude sur l’isolation de silos.

suite de la page 9

2 1 S E P T E M B R E I9 B I S ILO IS O L E

-1 0-

3 0  4 5

D IS TA N C E D E L A P A R O I D U S IL O  (cm  )

F IG U R E 2 : E V O L U T IO N C O M P A R A TIV E D E S T E M P E R A T U R E S 

D E L 'E N S IL A G E E N T R E L E S P A R O IS E T LE  
C E N T R E D E S S ILO S

20-

-5 -

-1 0-

-15 - T E M P E R A T U R E E X T E R IE U R E

M O Y E N N E H E B D O M A D A IR E

-20-

I O C T O B R E I N O V E M B R E I D E C E M B R E I JA N V IE R I F E V R IE R M A R S A V R IL

F IG U R E 3 : E V O LU T IO N C O M P A R A T IV E D E S T E M P E R A T U R E S  
D E L 'E N S ILA G E D E C H A C U N D E S S ILO S

des pa ro is  q u 'a u  ce n tre  e t q u e  l'iso la tio n  
ré d u it co n s id é ra b le m e n t ce s p e rte s  d e  
ch a le u r a u x  p a ro is . D e  p lu s , le  re fro i­
d isse m e n t p re n d  b e a u co u p  p lu s d e  
te m p s a  a ffe c te r le  ce n tre  d u  s ilo  iso lé  
q u e  ce lu i d u  s ilo  n o n  iso lé .

L a fig u re  3 illus tre  a u tre m e n t l'e ffe t 
d e  l'iso la tio n  su r la  te m p é ra tu re  a  
l'in té rie u r d e s s ilo s . O n  vo it q u e  le  ce n tre  
d u  s ilo  n e  ré a g it q u e  trè s  le n te m e n t 
a  la  te m p é ra tu re  e x té rie u re  a lo rs  q u e  
p ré s d e s  p a ro is , le s  te m p é ra tu re s  d e  
l'e n s ila g e  su ive n t d e  p ré s le s te m p e­
ra tu res  m o ye n ne s  h e b d o m a d a ire s , a ve c  
u n  n e t d é ca la g e  d a n s le  ca s  d u s ilo  iso lé  
a lo rs  q u e  le s te m p éra tu re s  d e  l'a u tre  
s ilo  se  co n fo n de n t p resq u e  a ve c ce s  
m oyen ne s h e b d o m a d a ire s . A in s i, le  
re fro id isse m e n t d u s ilo  n o n  iso lé  e s t 
b e a u co u p p lu s ra p id e  q u e  ce lu i d u  s ilo  
iso lé  a lo rs  q u 'à  la  fin  d e  l'h ive r, so n  
ré ch a u ffe m e n t se  fa it a u ss i p lu s ra p id e ­
m e n t. O n p e u t e n co re  ic i n o te r le s  é ca rts  
d e  te m p é ra tu re e n tre  le s  d e u x s ilo s , a u  
p lu s fo rt d e  l'h ive r.

Q u e lq u e s a u tre s ré su lta ts o b te n us  d e s  
m e su re s  d e  te m p éra tu re s  m é rite n t d 'ê tre  
re le vé s .

L e s te m p é ra tu re s d u b a s d u  s ilo  o n t 
te n d a n ce  à  d e m e u re r u n  p e u  p lu s  
é le vé e s q u e  ce lle s  p lu s h a u t d a n s le  s ilo .

L e s ve n ts  d o m in a n ts  a u  co u rs  d e  
l'h ive r p ro vo q u e n t u n e  lé g ère  b a isse  
d e  te m p é ra tu re d e  ce  cô té  d u  s ilo , p a r 
ra pp o rt a u  n o rd  o u  a u  n o rd -e s t. D a n s le  
ca s  d u  s ilo  iso lé , le s  te m p é ra tu re s  
e n re g is tré e s p rè s d e s  p a ro is , d u  cô té  
d e s  ve n ts  d o m in a n ts , l'o u e s t, é ta ie n t 
d 'e n v iro n  1 ,5 °C  in fé rie u re s à  ce lle s e n  
d ire c tio n  n o rd -e s t; p o u r le  s ilo  n o n  iso lé , 
p a r co n tre , le s fa ib le s  d iffé re n ce s  
re levé e s  a u x p a ro is  e n tre  l’o u e s t e t le  
n o rd  n ’é ta ie n t p a s  s ig n ifica tive s . D e  s i 
fa ib le s  d iffé re n ce s  n e  ju s tifie n t p a s  u n e  
é p a isse u r p lu s g ra n d e  d 'iso la n t d u  cô té  
d e s  ve n ts  d o m in a n ts .

D e  fa ço n  g é n é ra le , a u  co u rs  d e  ce t 
h ive r e xce p tio n ne llem e n t rig o u re u x 
o ù  la  te m p é ra tu re  m o ye n n e  d e  ja n v ie r 
a  é té  d e  —  1 6 °C  a lo rs  q u e  la  n o rm a le  
d e  ce  m o is e s t d e  —  1 0 ,5 °C , le s d iffé ­
re n ce s  d e  te m p é ra tu re  e n tre  le s  d e u x  
s ilo s se  s itu a ie n t a u to u r d e  S X  a ve c  
d e s m in im um s m e su ré s  p rè s d e s p a ro is  
d e  -1 4 "C  p o u r le  s ilo  n o n  iso lé  e t 
d e  — 7 °C  p o u r le  s ilo  iso lé .

Conclusion

E n co n c lu s ion , o n  p e u t re te n ir q u e  
l'iso la tio n  a  p e rm is  d e  d im in u e r le s  p e rte s  
d e  ch a le u r e t e n  co n sé q u e n ce , le s

S IL O  A V ID A N G E P A R L E H A U T -

p ro b lè m e s d e  g e l e t d e  re p rise  d e  
l'e n s ila g e .

L a m é th o d e  d e  ca lcu ls  d é ve lo p p é e  
p a r l'U n ive rs ité  d 'a g ricu ltu re  d e  N o rvè g e  
a é té  d é m o n tré e  va la b le  e t sé cu rita ire  
p o u r la  d é te rm in a tio n  d e  la  va leu r 
iso la n te  à  a p p liq u er su r le  s ilo . P o u r u n  
h ive r b e a u co up  p lu s rig o u re u x  q u e  la  
m o ye n n e , le  fa ib le  g e l o b te n u  p rè s d e s  
p a ro is  d u  s ilo  n 'a  p a s c ré é  d e  p ro b lè m e s  
à la  re p rise  p u isq u e  ce t e n s ila g e  g e lé  
d e m e u ra it trè s  fr ia b le .

S o u s n o s co n d itio n s  c lim a tiq u e s , 
l'in flu e n ce  d e s ve n ts  d o m in a n ts  n 'e s t p a s  
su ffisa n te  p o u r ju s tifie r u n e  p lu s fo rte  
iso la tio n d u  cô té  d u  s ilo  q u i y e s t e xp o se .

L a m o u sse p o lyu ré th a n e va p o risé e  e t 
re co u ve rte  d 'u n e  m e m b ra n e  p ro tec trice  
e n  s ilicon e  p e rm e t d e  ré a lise r trè s  
e ffica ce m e n t e t s im p le m e n t l'iso la tio n  
d 'u n  s ilo  à  fo u rra g e s ; d 'a u tre s m a té ria u x  
p e rm e ttra ie n t d 'o b te n ir la  m ê m e p ro te c­
tio n  à  m o in d re  co û t s i o n  n e  co m p tab ilise  
p a s la  m a in -d 'oe u vre  a ssu rée  p a r le  
p ro d u c te u r a g rico le .

M ê m e s 'il e s t d iffic ile  d e  ch iffre r 
p ré c isé m e n t le s é co n o m ie s  e n g e n d ré e s 
p a r l'iso la tio n  d 'u n  s ilo  (e n tre tie n  e t 
ré p a ra tio n s  m o in d res  d u  d é s ile u r p o rté  
e n  su rfa ce , te n e u r e n  e a u  d u  p ro d u it 
p lu s é le vée  p e rm e tta n t u n  e n s ila g e  
d e  q u a lité  su p é rie u re , é lim in a tio n  d e s  
tra ca s ca u sé s a u p ro d u c te u r), so n  co û t 
é le vé n o u s o b lig e  à  su g g ére r d e s so lu ­
tion s a u tre s  q u e  l'iso la tio n  to ta le  d u  s ilo . 
P o u r n o tre  e xp é rie n ce , le s co û ts  e n  
m a té ria u x  e t m a in -d ’o e u vre , p o u r la  
p o se  d e  la  m o u sse p o lyu ré th a n e  e t d e  
so n  re vê te m en t e n  s ilico n e , o n t é té  d e  
7 ,5 5 0 $ , so it 2 9  $ p a r m è tre  ca rré  o u  
5 0 0 $ p a r m è tre  d e  h a u te u r p o u r u n  s ilo  
d e  4 ,8 8  m  (1 6 p ie ds ) d e  d ia m è tre . C e s 
so lu tio n s  p a rtie lle s  e x ig e n t to u te fo is  q u e  
la  ré g ie  d u  s ilo  so it co n s ta n te  d 'u n e  
a n n é e  à  l'a u tre .

A in s i, o n  p e u t su g g é re r d 'iso le r se u le ­
m en t ju sq u 'à  la  h a u te u r o ù l'o n  p ré vo it 
q u 'il y  a u ra  e n co re  d e  l'e n s ila g e  lo rsqu e  
le  g e l d e  d é ce m b re  p o u rra  se  p ro d u ire . 
D e  p lu s , p o u r u n  s ilo  à  v id a n g e p a r le  
h a u t, o n  p e u t é v ite r d 'iso le r le  b a s d u  
s ilo  à  p a rtir d u  n ive au  o ù  l'e n s ila g e 
n o n p ro té g é  se ra  d é g e lé  e n  m a rs ; 
p o u r le s s ilo s h e rm é tiq u e s à  v id a ng e  
p a r le  b a s , o n  se  d o it d 'iso le r ju sq u 'à  la  
b a se  d u  s ilo  p o u r p e rm e ttre  à  to u te  la  
m a sse  d e  l'e n s ila g e  d e  g lisse r le  lo n g d e s  
p aro is . C e s d e u x so lu tio n s , illu s tré e s à  
la  fig u re  4 , so n t d e  n a tu re  à  e n tra în e r 
u n e  a m é lio ra tion  m a rq u é e  d e  la  q u a lité  
d e  l'e n s ila g e se rv i a u x  a n im a u x g râce  à  
l'e n tre p o sa g e d 'u n  p ro d u it p lu s h u m id e .

f— S IL O  H E R M E T IQ U E  
À  V ID A N G E P A R L E B A S

N IV E A U D 'E N S IL A G E . 

P R E V U E N D E C E M B R E

N IV E A U D 'E N S IL A G E  

P R É V U E N M A R S

F IG U R E R : IS O LA T IO N P A R T IE L LE D E S IL O S
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Luc Bolduc, naisseur

3

Pour réussir dans une entreprise de 

vache-veau, il faut y consacrer le temps 

Celui qui abandonne l'élevage de la 

vache laitière et se consacre à 

l'elevage de vaches de boucherie pour 

avoir moins de travail risque d'être 

déçu Les résultats des ventes de 

bouvillons laisseront souvent à desirer

Il faut propuire des bouvillons de 

qualité. Le mot est lancé Dans les 

encans spécialisés, un vpau peut 

rapporter entre 50c et 1 S la livre Le 

poids peut aussi varier considérable­

ment. Cent livres de moins et des 

dizaines de cents de moins la livre, 

voilà qui peut diminuer le prix d'un 

veau de cent à deux cents S et même 

plus.

Les finisseurs achètent en fonction 

de leurs besoins et c'est aux naisseurs 

de produire les veaux qui donneront 

les meilleurs prix.

Luc Bolduc de Cookshire a compris 

tout cela. Il a donc décide d'être attentif 

au moindre détail pour produire des 

animaux de qualité qui répondent aux

besoins des finisseurs. Il peut alors 

aller chercher les meilleurs prix aux 

encans specialises, ce qui n'est pas 

a négliger.

L'entreprise d'une centaine de vaches 

qu'il gère actuellement, il l'a montée 

en étroite collaboration avec son pere. 

Celui-ci est malheureusement decede 

l'hiver dernier des suites d'une brève 

maladie.

Ayant atteint I âge de la retraite, celui- 

ci vendit son entreprise à son fils en 

1974. Celle-ci s'étendait sur 280 acres 

et comptait quelque 40 vaches a boeuf 

de race Hereford. Déjà, on y avait 

abandonne l'elevage de la vache a lait 

Pour Luc Bolduc, la vache a lait pré­

sentait peu d'interét. Une question de 

goût, affirme-t-il.

Depuis, il a acquis 60 acres de 

pâturage et augmente le troupeau a 

une centaine de vaches. Pour les années 

a venir, il prévoit maintenir son troupeau 

entre 100 et 125 vaches tout en inten­

sifiant ses efforts pour améliorer la 

qualité du cheptel.

Luc, Lucas et Lucienne Bolduc photos Bernard Breault

rite*

r

ma»

A ce propos, dès la fin des années 

1970. il a entrepris de croiser ses 

vaches avec un taureau Charolais puis 

un peu plus tard avec un Simmental de 

race pure. Il dispose maintenant de deux 

taureaux Simmental et entend se bâtir 

un troupeau de vaches demi-sang 

Heretord-Simmental. Un tel bagage 

genetique lui a permis de vendre au 

dernier encan specialise de Sawyerville 

des veaux de 570 livres sur lesquels 

misaient les acheteurs

Pour obtenir ces résultats. Luc

Bolduc mise sur la qualité du materiel 

genetique et aussi sur la regie du trou 

peau En effet, poui tirei le maximum 

de la genetique. il faut que les condi­

tions d elevage le permettent t'ete, les 

vaches avec leurs veaux broutent dans 

des pâturages luxuriants Une dizaine 

d'acres est lovoe chaque annoo et 

ensemencée on avoine pour être donnée 

en vert Les vaches divisoes en doux 

groupes font une rotation des pâturages 

1 eau est abondante, courante et

suilo pugo K'

LA RACE HEREFORD

a) La base dans la production du boeuf

b) Pourquoi les Hereford sont-ils si populaires9

c) Simplement parce qu ils ont apporte plus a 

boeuf que toutes autres races grâce à

industrie du

1 ) Leur efficacité de reproduction avec des vêlages a doux ans

2) Leur facilite au vêlage

3| Leur efficacité alimentaire supérieure

4) Leur facilité d'entretien d'ou des coûts alimentaires réduits

5) Leur docilité reconnue par tous

Alors lorsque l'on pense boeuf, on se doit de penser 

HEREFORD, c est la base

Hour plus d’intormations sur la race HEREFORD, contactez

L'Association HEREFORD du 

Québec

Fernando Rodrigue, president 

St-Jean de Lalande, Cté de Beauce 
G0M 1E0
Tél.: (418) 228-5001

Eileen Morgan, secretaire 

360, rue Parc 

Sherbrooke, Que.
J1E 2J9
Tél.: (819) 563-5651

ou

Max Parker 

C.P. 1314 
Richmond, Que.
JOB 2H0
Tél.: (819) 848-2520

N'oubliez pas la vente ELITE, le 3 septembre à Expo-Québec
à 16h00
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Gaston Verreault, finisseur

9Ï C*;

particulières. En effet, nous n'avons pas 
encore de longue tradition de ce type 
d'élevage, le marché est nord-américain 
et les prix fluctuent, la technique de 
production doit être adaptée aux parti­
cularités géographiques et conditions 
socio-économiques du Québec.

Gaston Verreault opère actuellement 
un parc d'engraissement de 700 têtes 
à Ste-Brigide selon la méthode con­
ventionnelle, c'est-à-dire qu'il l’emplit 
à l'automne (début novembre) pour 
le vider au fur et à mesure que les 
bouvillons sont prêts pour le marché.
Le cycle prend environ dix mois et les 
animaux qui entrent à un poids allant 
de 525 à 600 livres, en sortent entre
I 100 et 1 200 livrés.

Pour Gaston Verreault, ce n'est pas 
tellement le poids que l'état de chair, 
la finition, qui importe au moment de 
décider de l'expédition à l'abattoir. Il 
faut savoir juger si un animal est prêt 
pour obtenir le meilleur classement et 
ainsi le meilleur prix. De plus, en expé­
diant des animaux de qualité, on se fait 
un nom et il n’y a aucun problème de 
déboiiché. Le Québec est encore loin 
de l'autosuffisance dans ce secteur de 
production.

L'expérience de Gaston Verreault et 
de sa famille illustre donc bien l’évolu­
tion de la production bovine au Québec.
II s'installe à Ste-Brigide en 1966 sur 
une petite ferme laitière. Il l'opère et 
la développe jusqu'en 1973 de façon 
à amasser l’équité nécessaire pour se 
lancer dans la production bovine. Non

Quand en 1973 Gaston Verreault se 
lance dans la finition de bouvillons, il 
réalise un rêve longtemps caressé. 
Quand il exploitait la ferme paternelle au 
Lac-St-Jean, une ferme laitière, il avait 
un troupeau de bovins de boucherie. 
C'est dire que son arrivée dans cette 
production avait été réfléchie et qu’il 
entendait réussir malgré un contexte 
pas toujours très favorable.

La finition de bovins exige de 
l'éleveur des qualités de gestionnaire

l'ÎÛléü

Luc Bolduc, naisseur...

pas qu'il n’ait pas réussi, il avait une 
moyenne de 14 200 livres de lait à 
l’époque.

Non, il voulait engraisser du boeuf.
Il commence donc avec un parc de 150 
têtes et agrandit régulièrement tant ses 
terres que ses parcs pour en arriver à 
la capacité actuelle de 700 têtes. Au 
moment de notre visite, on se préparait 
pour la construction d'un nouveau parc 
d'une capacité de 600 têtes.

Il dispose également de 600 acres 
de terre. La presque totalité est ense­
mencée en mais. Le mais est donc la 
base de l’alimentation. Le maïs humide 
est entreposé dans deux silos verticaux 
(un 20 x 80 et un 24 x 80). L'ensilage 
de maïs dans deux silos verticaux (160 
x 60 x 8).

L’entreprise a pris de l'expansion car 
deux des enfants sont intéressés à 
prendre la relève. On a donc pris la déci­
sion en 1981 de former une compagnie 
dont Gaston Verreault possède 60% des 
parts, Marthe, son épouse, 20% et Jean- 
Pierre, leur fils, 20%. Jérôme prendra 
également une participation prochai­
nement.

À l'automne, Gaston Verreault fait 
un voyage dans l'Ouest pour aller ache­
ter les bouvillons d'embouche pour 
emplir ses parcs. Les producteurs de 
veaux du Québec ne produisent pas 
encore suffisamment de bouvillons de 
qualité pour répondre à la demande des 
parcs d'engraissement. Le prix des 
animaux rendus à destination est 
sensiblement le même que celui payé

mm i

aux encans spécialisés. Le prix est un 
peu moins élevé, cela compense pour 
les coûts de transport.

Le transport se fait par rail ou par 
camion à forfait. On achète des mâles 
de bonne conformation et en santé, 
castrés et écornés pour la plupart.
Ils pèsent entre 525 et 600 livres. Les 
animaux commerciaux proviennent de 
croisements de vaches de race anglaise 
ou hybride avec des taureaux pur sang 
Simmental ou Charolais.

À l'arrivée, les animaux sont laissés 
quelques jours au foin et à l'eau, pour 
leur permettre de récupérer. Par la suite, 
on commence à transférer progressive­
ment à l'ensilage. Il faut prévoir une 
étroite surveillance les premiers jours 
pour détecter tout problème qui pourrait 
survenir.

suite à la page 15

toujours à proximité du troupeau. Les 
vaches ont accès à une zone boisée qui 
fournit l’ombre et la protection contre 
les mouches. Les pâturages sont 
fertilisés régulièrement selon les besoins.

L'hiver, la base de l'alimentation 
est composée d'un foin sec de bonne 
qualité. Il est fait sur les quelque 
65 acres de prairies et sur des terres 
en location. L'hivernement exige quelque 
20 000 balles de foin. Le troupeau est 
gardé dans deux étables attachées de 40 
attaches chacune et le reste dans une 
étable froide à stabulation libre depuis 
deux ans. Ceci a permis d'hiverner l'an 
dernier 160 tètes et on prévoit en 
hiverner 175 cette année. La moulée 
n'est donnée qu'à l'occasion et non sur 
une base régulière.

Au moment du vêlage, fin janvier et 
février, la surveillance est de rigueur 
pour minimiser les pertes et s’assurer 
d'un bon démarrage des veaux. Celles-ci 
se situent entre 5 et 6%. Les vaches 
vêlent dans des parcs individuels et y 
restent le temps nécessaire à une bonne

adaptation du veau. Le vêlage tôt en sai-i 
son ne favorise pas la propagation des 
maladies. Les veaux ont tout le temps 
voulu pour prendre du poids.

Luc Bolduc est évidemment aidé de 
son épouse qui va aller à l'étable à 
l'occasion et s'occuper de comptabilité 
et d’enregistrement des animaux. Une 
érablière de 2 400 entailles où l’on 
reçoit vient compléter les revenus 
de l'entreprise. Luc Bolduc s'empresse 
d'affirmer que ce n'est pas la vente du 
sirop qui rapporte mais bien les récep­
tions. C'est Lucienne, son épouse, qui 
s'occupe de la cuisine.

L'entreprise doit également compter 
sur un employé à temps plein et une 
main-d'oeuvre temporaire pour les gros 
travaux.

Au chapitre de l'équipement, l'entre­
prise dispose des machines pour la 
récolte du foin et d'un séchoir.

Voilà qui illustre bien les entreprises 
québécoises de type vache-veau qui ont 
décidé de faire du bouvillon d’engraisse­
ment de façon professionnelle.

ASSOCIATION DES ÉLEVEURS 
DE BOVINS DE BOUCHERIE 

PUR SANG DU QUÉBEC

L'organisme qui chapeaute les sept races 
différentes de bovins de boucherie:

Aberdeen Angus; Hereford; Shorthorn; 
Charolais; Limousin; Simmental; Sailer

Normand Champagne, prés.
Mme Ninon L. Champagne, sec.

641, Bayonne Nord, Berthierville J0K 1A0 — (514) 836-4494
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POUR UNE PRODUCTION VACHE-VEAU PLUS EFFICACE

Une expérience texane : le croisement rotatif

Note: Le texte qui suit est une adaptation 

par M. François Keller, agronome, d'un 

article paru dans le mensuel "The 

Drovers Journal" en juillet 1982 sous la 

signature de M. Jim Fitzwater.

D em eurer en a ffa ires dans la p roduc­

tion bovine de boucherie  e t surtout 

fa ire  de l'argent, n 'est pas toujours fac ile , 

m êm e au Texas. U ne techn ique qui 

perm et d 'augm enter le po ids des veaux, 

e t par conséquent les revenus, est ce lle 

du cro isem ent ra tionne l e t répété .

C es derniè res années, les é leveurs 

com m erc iaux se sont lancés dans la 

techn ique du cro isem ent de deux races 

pures d ifférentes avec de bons résu l­

ta ts . "D ans un troupeau de vaches de 

race pure, vous in trodu isez un taureau 

de race d iffé ren te durant la sa ison 

d ’accoup lem ent, e t p resto !, vous ob tenez 

un program m e de cro isem ent te rm ina l" 

(p rem ière  é tape du program m e ro tatif)

S e lon M . D ub W aldrip , géran t des 

R anches S pade, le p rogram m e de cro ise­

m ent te rm inal n ’é tait pas assez e fficace 

e t auss i trop coûteux. A lo rs. M . W aldrip  

a é laboré un program m e de cro isem ent 

ro ta tif avec quatre races, lequel 

p rogram m e débuta en 1968.

Les résu lta ts fu ren t é tonnants!

"Q uand je m e su is associé  avec 

S pade, nous ne posséd ions que des 

vaches H ereford de race pure  aux 

perfo rm ances contrô lées. N ous av ions 

l'im press ion  d 'avoir gagné le g ros lo t 

chaque fo is que l'on sevrait un veau de 

450 Ib", de d ire M . W aldrip

"N ous avons a lors décidé  de tenter 

de cro iser nos vaches H ereford avec un 

taureau de race S uisse B run. Le princ ipa l 

p rob lèm e avec le cro isem ent te rm inal,

c 'est le coû t des gen isses de rem pla­

cem ent."

"S oit qu 'on achète les genisses de 

rem placem ent, ou qu 'on les produ ise 

nous-m êm es dans un au tre troupeau pur 

sang E n p lus, nous devons assum er 

la perte sur la vente des frè res des 

gén isses de race pure".

A fin d 'év iter ce la. S pade a garde les 

m e illeures fem elles H ereford X S u isse 

B runes issues du cro isem ent te rm inal, 

pour les accouple r avec des taureaux 

de race A ngus (2e é tape du cro isem ent).

C e la n 'éta it pas encore su ffisant pour 

M . W aldrip . Il y ava it encore perte en 

v igueur hybride quand la vache ' * 

H ere ford é tait de nouveau accouplée 

à un taureau de race pure H ereford

M . W aldrip a incorporé a lo rs une 

quatrièm e race, le S im m ental, dans son 

p rogram m e ro tatif (3e é tape du nouveau 

p rogram m e).

D onc, le cyc le des races dans ce tte 

m éthode de cro isem ent va de fem elles  

H erefo rd au taureau S u isse B run, dont 

la p rogén itu re va aux taureaux A ngus 

Les fem elles issues de ce t accouple ­

m ent vont aux taureaux S im m enta l, dont 

les m e illeures fem elles sont re tenues 

pour la p roduction .

P ar la su ite, la ro tation se continue 

par l'usage de taureaux H ereford sur les 

gen isses re tenues du dern ie r cro isem ent 

de la ro tation (12,5%  H ereford. 12,5%  

S u isse B runes, 25%  A ngus e t 50%  

S im m ental), e t les m eilleures fem elles  

son t encore re tenues pour la reproduc  

tion (56 ,25%  H ereford, 6 ,25 '.. S u isse 

B runes. 12,5%  A ngus e t 25°,. S im m ental) 

pour ê tre sa illies par dos taureaux 

A ngus, e tc ., e tc .

M . W aldrip explique qu 'avec ce tte

ro tation de quatre races, ils ob tiennent 

p resque une v igueur hybride m axim a le 

dans chaque e tape du program m e de 

cro isem ent ro tatif" "C e program m e 

nous perm et de garder des vaches de 

ta ille  m oyenne, in fe rieure à ce lle des  

vaches de race pure, tout en obtenant 

au sevrage des veaux de 100 a 150 Ib 

p lus lourds que ceux de race pure”

C ela devien t im portan t dans no tre  

cas, dû au c lim at a ride avec des p lu ies 

très irregu lie res, car nos vaches do iven t 

h iverner e t p rodu ire un veau par an ou 

p rendre le chem in de l'aba tto ir " Les 

veaux sevres sont p laces  dans des parcs 

d 'engra issem ent à fo rfa it, car ils donnent 

des carcasses de haute qua lité , avec 

un bon rendem ent D ans les parcs 

d 'engraissem ent, les carcasses issues 

de ce tte  m éthode de cro isem ent se  

c lassent en m oyenne 70%  de prem ière 

qua lité  avec une convers ion de m ouloe 

de tro is pour un

M aigre les cond itions de gérance e t 

de nutrition extensives, e t m a lgré le  

c lim at e t la qua lité m ed iocre du so l, 

se lon les résu lta ts de In recherche 

e ffectuée sur 4 000 a 5 000 vaches e t 

sur une surface de 250 000 acres, d it 

M W aldrip,” pour le cro isem ent ro tatif 

a 4 races, il y a par tê te un surplus 

de 25",. dans le prix de vente et ce la 

sans avo ir augm enté le coû t de l'an im al 

lu i-m êm e

M W aldrip d it que le but p rinc ipal 

de ce program m e de cro isem ent ro tatif 

est de produ ire  continuellem ent 

des vaches rustiques e t p roductives  

e t qui peuvent fourn ir en m êm e tem ps 

des genisses pour la reproduction , 

lesquelles parv iennent a m aturité e t 

p roduisen t rapidem ent

Toutes les gen isses sont accouplées  

pour le p rem ier vê lage so it a un taureau 

Longhorn ou Jersey, a fin d év ite i des 

com plica tions

C es veaux sont sevrés apres une 

courte période d 'env iron 60 jouis , a fin 

de synchroniser les vaches pour le  

p rochain  vê lage

L ine fo is les veaux sevrés, les m o i es 

von t se ta rir en m êm e tem ps, e t le cyc le  

sexue l des vaches est é tabli dans le  

troupeau

L ine fo is l'oestrus des g roupes de 

vaches synchron isé, e lles sont m arquées 

au 1er, identifiées sur l’o re ille  e t dost 

gnoes a la race de taureau prévue dans 

le p rogram m e E lles seront cro isées  

seu lem ent avec ce tte race de tout eau 

tant qu e lles reste ron t en production .

I es vaches sont accoup lées lo in v ie  

entière  avec la m êm e raco de taureaux

II n 'y a jam ais p lus que 5 8 de 

n 'im porte que lle race (em ployee dans 

le  cro isem ent) qui s ir trouve dans les 

an im aux produits par ce program m e

l e p rogram m e de ro tation com porte  

une certa ino flexib ilité S i I.» ta ille  des 

vaches ou la qua lité du produ it fina l 

doiven t ê tre changées (du poids couran t 

de 1 100 a 1 200 Itr ou la couleur de 

la cha ir. e tc ). une autre race peut ê tre 

in trodu ite a la p lace d 'une des races de 

taureaux prévue dans le p rogram m e

M W aldrip qui é tait d irecteur du 

R anch expérim enta l du Texas a 

Throckm orton avant de se jo indre a 

S pade, adm et que le p rogram m e est 

avant gardis te , m a is que les résultats  

ob tenus sont très sa tis fa isants

Quelques mots sur le croisement

L 'o rganisa tion ra tionnelle  des races 

(D ishley S ocie ty , 1750) structu rées par 

les liv res généa log iques est pyram ida le . 

E lle a a ins i ouvert la porte  à des m étho­

des de sé lection sensées e t judic ieuses,

e t auss i au contrô le  de perfo rm ance 

(au D anem ark en 1895 e t en F rance 

an 1908).

Jusqu'à il y a environ 40 ans. l'am é­

liora tion génétique chez les anim aux se
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cred its A  « B .
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t r „
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------------ ! !-------------- *—
♦ ♦

d *ace A 3 a re w r- a

d 'ace A 3 oe W  T A

c^'aceA *5 ’6 de w rq A

u
31 32 de w rg  A

cro isem ent cro isem ent cro isem ent

de m étissage alternatif C ontinu
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cro isem ent cro isem ent

trip le entre Q uatre races

Croisements en amélioration générique animale.

D iagram m e tiré du Larousse agrico le

N oie : pour les cro isem ents en tre quatre races, on peut les app liquer de p lus ieurs au tres laçons, 

cro isem ents ro ta tifs , cro isem ents répétés a p lusieurs  é tapes e tc .

bornait dans tou tes les especes a la 

se lection  à l'in te rieur des races II y a 

une quaran taine d 'années ce tte barrière 

fu t b risée e t l'on a ass is té à un grand 

changem ent: l'am élio ra tion génétique  

chez les an im aux par l'introduction  dos 

cro isem ents en tre les races dans tou tes 

les espèces.

C e m ouvem ent a dém arré en av i­

cu ltu re e t en production  ov ine . Il se  

poursu it aujourd 'hui avec les porc ins 

(m a lheureusem ent avec m oins de 

succès que dans la vo laille ), m a is 

heureusem ent il com m ence à loucher les 

bov ins. Le g rand m érite  de cette techn i­

que —  le cro isem ent —  est qu 'il peu t 

nous a ider a am élio rer la va leur 

génétique m oyenne d 'une popula tion

I ) p lus v ite (que par la s im p le  

sé lection dans les races putes).

2 ) d 'une laçon beaucoup m oins 

coûteuse,

3) avec une m eilleure in tens ité  de 

se lection , tout en;

4 ) accé lé rant l'exp loitation  dos 

caractè res économ iquem ent 

im portan ts des races em ployees

Les cro isem ents é lim inent les e ffets  

dépress ifs  de la consanguinité  (re la ti­

vem ent a la v iab ilité , reproduction, e tc ), 

e t peuvent souvent p rodu iro  des e ffets  

d 'hé térose, m ais surtout e t avant lou t 

perm ettent d 'exp loiter les e ffe ts de 

com plém entarité en tre les races sé lec­

tionnées dans des d irections d iffé ren tes. 

François Keller, agr.

LES ENCANS DE 

LA FERME INC.

• Marché public d’animaux vivants

• Vente chaque lundi à St-Hyacinthe 

et chaque mercredi à Drummondville

B ureau chef

S t-P ie de B agot (514) 722-2451
S uccursale de

S t-Hyacinthe (514) 773-6061
S uccursale de 

D rum m ondville (819) 472-3301

W
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Le Centre d’information sur le '

SUR l e bar bec u e

des fonds. Le coût total de la campagne 
représente environ 1 5 de cent par livre 
de boeuf vendu au détail.

Outre la campagne de publicité, le 
CIB participe à de nombreuses autres 
activités publicitaires auprès des 
consommateurs, des écoles, des media 
et de la restauration.

La promotion du boeuf auprès du 
consommateur, axee surtout sur 
l'aspect économique, pratique et nutri­
tionnel du boeuf, se fait par le biais 
des kiosques du CIB aux foires et aux 
expositions, par des conférences, des 
démonstrations de coupes et de cuisson 
et par la diffusion de brochures d'infor­
mation et de recettes.

Dans le secteur scolaire, le CIB offre 
plusieurs trousses éducatives et séries 
audio-visuelles destinées aux ensei­
gnants des cours d'économie familiale, 
de nutrition et d'alimentation et est 
souvent invité à titre de conférencier.

La promotion par les média constitue 
une partie importante des activités du 
CIB. Ce sont généralement des inter­
views télévisées, des démonstrations 
de cuisson ou des programmes de lignes 
ouvertes à la radio. Aussi les commu­
niqués de presse mensuels du Centre, 
expédiés à plus de 5 000 personnes à 
travers le Canada sont très populaires et 
provoquent un grand nombre d'entrevues 
et d'articles dans les journaux.

Depuis quelques années, le CIB 
s'intéresse activement au marché des 
institutions et des restaurants. Une 
importante étude de ce secteur a révélé 
un besoin de développer et de pro­
mouvoir de nouveaux mets à base de 
boeuf. En plus de sa participation aux 
diverses expositions de la restauration, 
le CIB a récemment réalisé et diffusé à 
l’échelle nationale la publication "J'aime 
mon boeuf au menu" qui propose un 
grand choix de recettes conçues pour 
tous les types de restaurants et offre 
des informations techniques sur 
l'industrie bovine.

Le CIB est situé dans la Maison 
de l'UPA à Longueuil.

consommateurs envers le boeuf afin 
d'accroitre sa demande à long terme; 
elle accentue les aspects positifs du 
boeuf tout en insistant sur les économies 
réalisables avec le boeuf.

"J'AIME MON BOEUF” constitue le 
thème de la campagne publicitaire 
intensive: messages télévisés, série 
d'annonces imprimées dans les revues 
Châtelaine et Madame au Foyer, matériel 
destiné aux points de vente de même 
que deux brochures de recettes con­
tribuent à garder le boeuf présent à 
l'esprit du consommateur, lui montrent 
comment le boeuf satisfait à ses besoins 
actuels et lui apportent une multitude 
de renseignements, recettes et conseils 
sur la façon d'acheter, de tailler, de 
faire cuire et d'apprêter le boeuf pour 
boucler le budget.

À la suite d'une récente enquête 
menée par la maison de recherche 
Actionable Research, on a conclu que la 
campagne a déjà produit un effet positif 
sur l'image du boeuf. Selon madame 
Clark de cette même maison: "Norma­
lement lorsque nous évaluons une 
campagne publicitaire après une si 
courte période, nous nous comptons 
chanceux de trouver le moindre change­
ment; c'est pourquoi nous avons été 
étonnés de voir des changements 
d'attitudes qui sont d’importance 
statistique. La campagne réussit donc 
très bien". D'après les résultats à ce 
jour, il semble que l'investissement des 
producteurs de bovins soit profitable.
On a obtenu d'excellents résultats avec 
une utilisation extrêmement efficace

Le Centre d'information sur le boeuf 
(CIB), à titre de service publicitaire, 
veille à la promotion du boeuf. Mis sur 
pied au Québec en 1978, le CIB est 
financé conjointement par la Fédération 
des producteurs de bovins.

En plus du bureau de Montréal dont 
la diététiste responsable est Francine 
Ranger-Smith, le CIB compte cinq autres 
bureaux situés à Toronto, Vancouver, 
Calgary, Winnipeg et Truro. Le personnel 
du CIB oeuvre à la conception, l'éla­
boration et l'exécution des programmes 
promotionnels.

Encourager un haut niveau de 
consommation du boeuf en offrant aux 
consommateurs des informations 
pratiques et pertinentes sur tous les 
aspects du boeuf allant de la production 
jusqu'à la cuisson, telle est la fonction 
du CIB.

C'est à la suite des résultats d'une 
étude sur les préférences des consom­
mateurs que les producteurs de bovins 
et le CIB ont décidé, en septembre 1982, 
d'entamer une campagne publicitaire 
nationale d'envergure au coût de 
3 000 000 $. Bien que l'étude prouve 
que les consommateurs préfèrent le 
boeuf à toute autre viande pour son bon 
goût, sà succulence sur le barbecue, 
ses mille et une façons de l'apprêter, 
sa préparation facile, elle a aussi révélé 
qu'un grand nombre de gens perçoivent 
le boeuf comme étant une viande 
coûteuse. La campagne publicitaire 
vise ainsi à modifier les attitudes des

m
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G a s t o n  V o r r o a u l t . . . suite de la page 12

Il faut être attentif a tous les details 

si on veut passer au travers. Il est 

primordial de detecter les problèmes 

très tôt de façon a conserver un taux 

de conversion optimal et conserver 

l'efficacite a son maximum II faut 

egalement être a la fine pointe de la 

technique.

Du fait qu'ils sont dans un milieu

artificiel, il faut porter une attention 

particulière au confort des animaux, 

toujours dans le but d'optimiser la 

production La réussite est faite de 

I attention aux petits details et les 

Verreault l'ont compris

Dans un contexte ou la fixation des 

prix depend de la conjoncture nord- 

americaine. l'efficacite est essentielle

y* *

ma *
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B o v in s  d e  b o u c h e r ie

U n e  a l im e n t a t io n  

b a s é e  s u r  l a  c h a r p e n t e

Dans la détermination d'un régime 

alimentaire pour les veaux et bouvillons 

d'engraissement, il faut tenir compte 

de la charpente de l'animal, de la façon 

dont il sera fini et des aliments 

disponibles. La charpente du jeune veau 

donne une bonne idée du poids qu'il 

atteindra lorsqu’il sera prêt pour 

l'abattage.

Les veaux à petite et moyenne ossa­

ture peuvent gagner 3 4 à 1 kilo par 

jour jusqu'à ce qu'ils atteignent 365 kg.

Il aura ensuite droit à une ration de 

finition jusqu'à ce qu'il atteigne son 

poids de marché soit 450 kg. Les veaux a 

forte ossature peuvent recevoir des 

rations plus énergétiques car ils ne 

seront prêts à vendre qu'au poids de 

550 kg.

Si le veau est vendu comme bou­

villon d'engraissement, il doit gagner du 

poids plus lentement car les acheteurs 

préfèrent généralement un animal pas 

trop gras. Un producteur qui finit ses 

propres veaux peut choisir de leur faire 

gagner du poids plus rapidement. Par 

ailleurs, si on prévoit d'élever des veaux 

l'hiver pour les envoyer au pâturage au 

printemps, il est préférable qu'ils main­

tiennent un taux de gain variant entre

I 2 et 3 4 de kg. De cette façon.

on obtiendra le maximum de gain au 

pâturage.

Pour ce qui est des aliments récoltés 

sur la ferme, ceux-ci doivent être ana­

lysés de sorte que la ration puisse être 

balancée. Ce n'est que de cette façon 

qu'on obtiendra une croissance optimale.

II faut egalement fournir une source 

de protéine aux veaux de moins de 225 

kg. Il est toujours bon aussi de fournir 

des minéraux et des vitamines.

Un producteur de bovins ne peut se

permettre un taux de croissance ina­

déquat. Les coûts de production sont 

trop éleves.

U n e  f a ç o n  é c o n o m iq u e  

d ’é le v e r  d e s  b o v in s

Dans l'industrie bovine, la marge 

bénéficiaire est souvent fort mince. Il 

faut donc viser les méthodes d'élevage 

les plus économiques dans les condi­

tions particulières d'une ferme donnée. 

Dans plusieurs cas, une alimentation 

basée sur le foin et le grain roulé peut 

s'avérer intéressante.

Ce système d'alimentation offre 

l'avantage de s'adapter aux bâtiments 

existants, d'ètre peu dispendieux s'il 

faut construire, peu dispendieux a operer 

et requiert assez peu de travail s'il est 

aménagé fonctionnellement. Le foin peut 

être récolté avec la machinerie existante 

et le grain écrasé par une machine 

peu dispendieuse.

Le grain est servi dans des auges et 

le foin grâce à un système à fils électri­

ques s'il est a même l'abri. La planifi­

cation d'un nouveau parc doit être faite 

soigneusement pour réduire au minimum 

les inconvénients qui peuvent entraver 

un travail efficace des opérateurs. On 

pourrait mentionner nombre de détails 

dont il faut tenir compte: la facilité 

d'accès aux parcs, l'évacuation des 

lisiers. l'alimentation en eau. le drainage 

des parquets, une aire de soins, etc.

La réussite dans l'industrie bovine 

comme ailleurs réside dans une plani­

fication éclairée des investissements de 

sorte qu'ils rapportent suffisamment 

pour se justifier.

B ie n  a l im e n t e r  s o n  b é t a i l

Tout éleveur d'animaux qui le fait 

pour en retirer un profit devrait faire 

analyser les aliments qu'il sert a ses 

animaux. C'est une étape essentielle au 

succès de tout élevage, particulièrement 

les élevages dits intensifs où toute

l'alimentation est fournie par un seul 

aliment ou au plus quelques aliments

Les quatre composantes principales 

qu'il convient de connaître sont le taux 

de proteine, d'energie. de calcium et de 

phosphore Qu'il y ait un déficit pour 

l'un ou l'autre de ces elements et la 

santé ou le taux de croissance de 

l'animal s'en ressent Cela est egalement 

vrai pour des elements mineurs comme 

les vitamines, le sélénium, le zinc, le 

manganèse, le magnésium, le cobalt 

ou le ter

En élevage intensif, pour obtenir 

le rendement maximum du potentiel 

genetique des animaux, on doit leur 

fournir une alimentation équilibrée. C'est 

souvent ce qui tait la difference entre 

taire un profit ou un deficit

L a  m a la d ie  d u  s o m m e i l

Le bétail peut souffrir de la maladie 

du sommeil. Cette maladie affectant le 

système nerveux est causée par une 

bactérie Cette encéphalite peut être 

traitée efficacement grâce a des 

antibiotiques si on la detecte assez tôt

La maladie affecte d'abord le cerveau 

mais peut s'étendre aux poumons, au 

coeur, aux articulations, au système 

reproducteur et a la moelle epinière 

L'animal atteint est raide, est hésitant 

à se déplacer ou se déplacé pat des 

mouvements non coordonnes. Les autres 

symptômes sont la fievre. la depression, 

la diminution d'appetit. une respiration 

difficile et de la toux

A un stade avancé, les animaux 

montrent des signes d'affection du 

système nerveux tels l'aveuglement, 

tourner en rond, tomber, etirer la tête, 

paralyser, le renflement des articulations 

et le coma. S'il y a épidémie, le premier 

signe est souvent la mort d'un animal

Si on craint cette maladie, il faut tout 

de suite taire appel a un vétérinaire 

qui pourra alors confumer le diagnostic. 

Sinon, il fera faire une autopsie.

T r a i t e r  c o n t r e  l ’h y p o d e r m e

Comme d'autres traitements anti­

parasitaires, les traitements contre 

l'hypoderme doivent devenir une routine 

En effet, après un traitement il faut 

continuer pour éviter que le problème 

ne réapparaisse L'hypoderme est 

endémique et si on arrête les traite 

merits l'infectation du troupeau 

reapparait aussitôt On recommande 

généralement de traiter a I automne 

(octobre ou novembre) avec la dose 

minimale t a productivité du troupeau 

s'en ressentira grandement

L ’a m é n a g e m e n t  d e s  p a r q u e t s  

e t  d e s  é t a b le s

La decision d aménager un paie 

d engraissement ou de reamenagei des 

bâtiments existants pour recevoir îles 

bovins ne doit pas se prendre a la 

legeie II y a une foule de petits details 

dont on doit tenu compte pour disposai 

d installations véritablement efficaces

Ces petits détails peuvent taire la 

difference entre I accomplissement 

agréable du travail sur la tonne et une 

charge de travail trop lourde Beaucoup 

de producteurs ont une experience 

pratique de l'elovago et il existe îles 

plans que l'on peut utiliser au ministère 

de l'Agriculture, des Pêcheries et de 

l'Alimentation II faut les utiliser

Que ce soit la construction, l'isolation, 

la ventilation, l'évacuation des fumiers, 

les aires d'exercice, la direction des 

vents, l'accumulation de la neige, etc . 

on doit prévoir le plus do facteurs 

possiblos de façon a éviter les mconve 

nients qu'ils peuvent causer au moment 

de I utilisation des installations

En mettant a contribution l'oxpénonce 

des autres on s'évitera bien des pro 

bleuies rencontrés par les autros et aux 

quels ils ont trouvo des solutions
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L 'é d i t io n  1 9 8 3 - 8 4  d u  

c a t a lo g u e  d e s  t a u r e a u x  

d e  b o u c h e r ie  v o u s  

p r é s e n t e  p lu s  d e  

3 0  t a u r e a u x  d e  q u a l i t é !

• Le CIAQ offre aux éleveurs québécois la possibilité 

d’utiliser plusieurs taureaux de toutes races.

Au CIAQ... 

C'est PLEIN de 

BON SENS!

Aussi, le CIAQ offre un service de commande de 

semence pour les taureaux de l'extérieur de la pro­

vince.

Toute semence est livrée partout au Quebec aux 

90 CAB regroupant 300 inséminateurs qui assurent le 

service de l'insémination artificielle.

Profitez de VIA ...un service complet!

C E N T R E  D ' IN S É M IN A T IO N  A R T IF IC IE L L E  

D U  Q U É B E C  ( C IA Q )  in c .

C a s e  p o s t a le  « 5 1 8 , S a in t - H y a c in t h e ,  Q u é b e c J 2 S  7 B 8  

T é l . :  ( 5 1 4 )  7 7 4 - 1 1 4 1
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a g r iRo y a l
-  •

Des programmes bancaires adaptés aux 

besoins des exploitants agricoles.
“La Banque Royale est prête à appuyer 
les exploitants agricoles sérieuxr

. r;

BANQUE
ROYALE

L e te rm e A g riR o y al reg ro up e  to u s les p ro g ram m es d o n t d es m illie rs d 'ag ricu lteu rs 

o n t d é jà  p u  se p rév alo ir d an s le  cad re d ’A g rip lan  a in si q u e d e n o u v eau x  p ro ­
g ram m es d estin és à  rép o n d re  au x  n écessites d ’au jo u rd ’h u i. D an s le  cad re d e  ces 
p ro g ram m es, la B an q u e m et à  la  d isp o sitio n  d es ag ricu lteu rs d es p ro g ram m es 
d e p rê ts a in si q u e d ’au tres  se rv ices  fin an c iers q u i co rresp o n d en t rée llem en t 
à  leu rs b eso in s. L es p ro g ram m es A g riR o y al, n o tam m en t ceu x  q u i so n t d écrits  

c i-ap rès, se d is tin g u en t p ar leu r carac tère  in n o v ateu r.

Programmes 
d’assurance-vie 
AgriRoyal

Primes d’assurance inférieures pour les 

non-fumeurs.
V o u s av ez la  p o ssib ilité , en  e ffectu an t 

u n  p rê t p erso n n el o u  u n  p rê t h y p o théca ire , 
d e  so u scrire  u n e assu ran ce-v ie  q u i, en  cas d e  
d écès, lib érera  v o tre  b én éfic iaire  d e  to u te  d e tte . 
L es d eu x  p ro g ram m es su iv an ts so n t o ffe rts 
à  u n  ta rif très co n cu rren tie l e t p rév o ien t u n e  
réd u c tio n  d es p rim es p o u r les n o n -fu m eu rs.

L’assurance-vie sur les prêts AgriRoyal 
v o us p ro tèg e p o u r to u t p rê t ag rico le réel o u  
p rév u  d e  $ 3 0 0 .0 0 0  m ax im u m , se lo n  v o tre  âg e . 
P o u r b én éficie r d e  ce tte assu ran ce , il su ffit 
b ien  so u v en t d e  rép o n d re  à  u n  s im p le  q u estio n ­

n a ire m éd ica l.
S i v o u s d écéd ez p en d an t la p ério d e au  

co u rs d e  laq u e lle v o u s ê tes  co u v ert p ar ce  
p ro g ram m e, v o tre  p rê t, m ajo ré  d es in té rê ts , 
se ra  p ay é  p ar la  co m p ag n ie  d ’assu ran ces  ju sq u ’à  
co n cu rren ce d u  m o n tan t n o m in a l d u  cap ita l 
assu ré . S i le  so ld e d u  p rê t est in fé rieu r au  
m o n tan t n o m in al d e  ce  cap ita l, l’ex céd en t se ra  
v ersé à v o tre su ccessio n .

U n e  assuran ce-m utila tio n , p o u r u n  cap ital 
d e  $ 5 0 ,0 0 0 m ax im u m , v o u s est o ffe rte  
g ra tu item en t.

Le programme d’assurance-vie hypothé­
caire AgriRoyal v o u s co u v re p o u r le so ld e 
d e  v o tre  p rê t h y p o th éca ire ,  ju sq u 'à  co n currence  
d e $ 1 .0 0 0 ,0 0 0 .

S e lo n le m o n tan t d u  p rê t h y p o théca ire  
o u  v o tre  âg e , o n  p eu t v o u s d em an d er d e su b ir 
u n  ex am en  m éd ica l. D an s la p lu p art d es cas 
to u te fo is , il v o u s su ffira d e  rép o n d re  à  u n  
q u estio n n a ire m éd ica l.

U n e fo is fix ées, les p rim es resten t s tab les 
p en d an t to u te la  d u rée d u  p rê t. A g riR o y al 
v o us p erm et d e  b én éfic ie r d 'u n e p ro tectio n  
h y p o th éca ire à  co û t réd u it.

Programme de 
prêts hypothécaires 
à taux variable 

et versements fixes.
Versements hypothécaires invariables, 

quelles que soient les fluctuations des taux 

d'intérêt.
L e p ro g ram m e d e p rê ts h y p o th éca ires  

à  tau x v ariab le  e t v ersem en ts fix es p erm et au x  
ex p lo itan ts ag rico les d e  v erser d es m en su a lités  
fix es p en d an t tro is an s. san s jam ais p ay er p lu s 

q u e le tau x  d ’in té rê t en  v ig u eu r.
L o rsq u e  v o u s so llic ite rez u n  p rê t 

h y p o th éca ire , v o s m en su a lités  se ro n t 
fix ées, p o u r tro is  ans, au  tau x  d 'in té rêt 
en  v ig u eu r au  m o m en t o ù  le  p rê t est 
acco rd é . V o u s p o u rrez a in si é tab lir 

u n  b u d g et ex trêm em en t s tab le  su r 

to u te  ce tte p ério d e .
S i les tau x  d ’in té rê t au g m en ten t, 

la  p art d u  cap ita l rem b o u rsée  est réd u ite  
e t, d an s certa in s cas ex trêm es, le  so ld e d e  

v o tre  p rê t h y p o th écaire  p eu t au g m en ter.
E n  rev an ch e , si les tau x  d 'in térê t b a issen t, 

v o u s rem b o u rserez  v o tre  p rê t p lu s rap id em en t. 
L e p o in t im p o rtan t est q u e v o u s n e rem b ou r­
serez ch aq u e m o is, ch aq u e trim estre , ch aq u e  
sem estre o u  an n u ellem en t, q u e la  so m m e q u i 
a  é té  co n v en u e , e t ce , au  tau x  d 'in té rê t fix é
rv n ir r-p n re t.

Grâce aux programmes AgriRoyal, 
la Banque Royale demeure à l’avant- 
garde des établissements bancaires 

canadiens soucieux d’aider les 

exploitants agricoles.

AGRIROYAL
Des programmes bancaires adaptés 
aux besoins des exploitants agricoles.
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